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Les    Boissons    Douces   de 

J.  Christin  6  Cie 

De  Plus  en    Plus  Populaires 

Depuis  que  le  regime  de  la  prohibition  de  I'alcool  a  §te"  d^cre'te'  les  Boissons 
Douces  out  \  u  leur  faveur  grandir  consid£rablemen.t,  el  pendant  It's  terap3 
de  grande  chaleur  les  marchands-de'taillants  ae  sauraienl  proposer  auz 
consommateurs  des  Breuvages  plus  rafralcbissants  el  plus  hygigniquea 
que  ceux  de  la  mart  u<-  r6put^e  de 

J.   CHRISTIN    &   CIE,    LIMITEE. 

En  avez-vous  un  bon  approvisionnement  pour  r6pondre  a  la  demande? 

Si  noii.  ecrivez-nous  un  mot  t>t  nous  vous  enverrons  uotre  liate  de  priz 
d'apres  laquelle  vous  pourrez  nous  pas- 
ser votre  command)   qui  sera  ex£cut 
le  jour  rn&me  de  sa   •e'ception. 


J.  CHRISTIN  &  CIE, 


Cf.tte  etagere  vous  est  necessaire. 
Vous  pouvei  vous  la  procurer  gra- 
tuitement  avec  une  commande  de 
25  caisses  de  boissons  douces  di 
J.   Christin    &    Cie,   Limitee. 
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Brillant   et   durable 

comme 

Le  JASPE 


TEINTURE     POUR     CHAPEAU     DE     PAILLE 


i 


^ 


1P!# 

OkjrcseMjulurejimsh 

una  j  «(i(i  * 

«««         16  CARMINE 

OTTAWA  PAInT  WORKS  LIM>TED 

TOHONTO  OTTAWA  VANCOUv"* 


Fini  actuel 


et  permanent 


Seuls  Fabricants 


Fini      email      ou 
.  —     L.._  _..«**         ■  ._.-._  vernis  pour  tous 

OTTAWA  PAINT  WORKS-  LIMITED  _■-»•«- 


OTTAWA 


MONTREAL 


TORONTO 


VANCOUVR 
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SOUPE  AIX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 


tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 


le- 


mon 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivcz  dlrectement 


Dominion  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 
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Etalez  et  recommandez  la 


Vos  Clients  ont  Besoin  de 

la   Graisse    Vegetale 

"SNOWFLAKE" 

Un  etalage  de  vitrine  de  graisse  vegetale 
a  cette  epoque  de  Tannee  veut  dire  plus  de 
ventes.  La  saison  des  baies  (fraises,  fram- 
boises,  bleuets)  avec  les  gateaux  "shortcakes*' , 
tartes  etc,  est  arrivee  et  la  menagere  a  besoin 
de  plus  de  graisse  vegetale  (shortening). 
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Graisse  Vegetale   Snowflake 

La  "Snowflake'  donne  satisfaction  aux 
menageres  parce  qu  elles  aide  a  fairede 
delicieux  gateaux  des  tartes  et  des 
biscuits  spongieux  et  croustillants. 

La  "Snowflake"  donne  au  marchand 
une  liberale  marge  de  profits,  de  sorte 
quelle  vaut  la  peine  d'etre  poussee — 
avec  cela,  elle  est  facile  a  vendre.  Pour 
avoir  economiquement  des  resultats  satisfaisants,  vous  pouvez  en  toute 
confiance  recommander  la  "Snowflake''  a  vos  clientes. 
La   graisse   vegetale  "Snowflake  se   vend   en   cartons  de  1  lb    ou  en 

seaux  de  3,  5,  10  et  20  lbs. 

Notre  usine  la  plus  proche  de  chez 
vous  remplira  votre  commande  par  l'ex- 
press. 

Matthews  -  Blackwell 

Maison  fondee  en  1852 


USINES    A 

Toronto,    Montreal, 
Hull,  Peterboro, 
Brantford. 


SUCCURSALES  A 

Winnipeg,   Fort-William, 
Ottawa,  Sydney, 
Halifax. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p 
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La  manufacture  de  conserves  de  fruits  la  plus 
moderne  et  la  plus  perfectlonnee  du  Canada 

LE8  CONFITURES 
ALX  FRAISES 

WAGSTAFFE 


DE  LA  SA1SON  NOUVELLE  DE  1919 


Sont    mamtenant  Pretes  pour  la   Livraison 


Donnez  votre  Commande  a  votre  Epicier  en  Gros 


WAGSTAFFE,   LIMITED 


Fabricants   de    Conserves    de    Fruits    Purs. 


HAMILTON 


CANADA 


En   ecrivant   aux   annonccurs,   mcntionncz   "Lc    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Comment 

Enlever 

La 

Capsule  Anchor 


Renversez  le  pot,  introduisez 
de  force  une  fourchette  ou  un 
autre  instrument  pointu  dans 
la  garniture. 


Remettez  le  pot  dans  la  posi- 
tion droite,  saisissez  le  bout 
sorti  et  retirez  toute  la  gar- 
niture. 


Levez-en  un  bout. 

QUELQUES-UNS  de  vos  clients  s'imaginent  peut-etre  que 
parce  que  la  Capsule  Anchor  est  celle  qui  ferme  le  plus  her- 
metiquement  sur  le  marche,  il  est  difficile  d'ouvrir  un  pot  cachete 
avec  la  Capsule  Anchor. 

La  simplicity  de  Poperation  est  bien  illustree  par  les  vignettes  ci- 
dessus. 

Dites  cela  a  votre  cliente  lorsque  vous  lui  vendez  un  produit  ca- 
chete par  la  Capsule  Anchor.   Montrez-lui  avec  quelle  rapidite  et 
avec  quelle  facilite  la  capsule  peut  etre  enlevee. 
Les  empaquetages  cachetes  avec  la  Capsule  Anchor  font  de  jolis 
etalages. 

Ecrivez-nous  pour  avoir  notre  brochurette  traitant  de  la 

Capsule  Anchor. 


Anchor    Cap    and    Closure 
Corporation  of  Canada,  Ltd. 


DOVERCOURT  ROAD,  TORONTO 
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Plus  de  Rarete  du 
Ble  Souffle 

Nous  avons  a  present  en  abondance  des  grains  souffles.  Depuis  l'incendie  qui  a  de- 
truit  notre  fabrique  de  Peterborough  en  decembre  1916,  nous  n'avons  pas  ete  capa- 
bles  de  repondre  au  tiers  de  la  demande  pour  le  Riz  Souffle  et  le  Ble  Souffle. 

A  present,  nous  avons  remedie  a  cela.  Prenez  en  stock  ces  grains  souffles  et  etalez- 
les.  II  existe  une  tres  grosse  demande  de  la  part  du  consommateur.  Faites  savoir  a 
votre  clientele  que  vous  les  vendez. 

Annonces  au  Canada 

Les  Grains  Souffles  ont  ete  constamment  annonces  dans  tous  les  principaux  magazi- 
nes canadiens.  De  plus,  des  centaines  de  milliers  de  magazines  des  Etats-Unis  ap- 
portent  ces  annonces  ici. 

Nous  avons  continue  cette  publicite  lorsque  nous  ne  pouvions  pas  repondre  a  la  de- 
mande canadienne,  afin  d'etre  prets  quand    le  temps  arriverait. 

C'est  le  bon  temps  pour  vous  de  vous  rendre  compte  de  la  demande  latente  qui  existe. 

Une  demande  sans  precedent 

La  demande  pour  les  Grains  Souffles  est  sans  precedent. 

La  derniere  augmentation  de  la  consommation  est  remarquable. 

Chaque  client  est  un  gros  consommateur.     Le  profit  de  l'epicier  s'elevera  en  moyen- 

ne  a  $10  par  annee  par  client. 

Faites  savoir  a  vos  gens  qu'ils  peuvent  avoir    les  Grains  Souffles,    et  cette  ligne    sera 

Tune  de  vos  plus  profitables  lignes  de  cere  ales. 

Le  Ble  Souffle— Un  Favori 

Depuis  un  an  et  demi  nous  n'avons  pas  ete  capables  de  fabriquer  du  Ble  Souffle  au 
Canada.  Nous  ne  fabriquions  que  du  Riz  Souffle.  De  sorte  que  la  vente  du  Grain 
Souffle  a  du  remplacer  celle  du  Riz  Souffle. 

Mais  le  Riz  Souffle  est  le  Grain  Souffle  favori  pour  etre  servi  dans  des  bols  de  lait. 
Aux  Etats-Unis,  la  demande  a  pris  des  proportions  enormes.  Ce  sera  la  meme  chose 
au  Canada — et  rapidement  encore. 

Poussez  la  vente  du  Ble  Souffle.  II  doublera    vos  ventes  de  Grains  Souffles. 
Commandez  les  deux  et  etalez-les.    Soyez  le  premier  dans  votre  voisinage  a  faire  sa- 
voir aux  gens  qu'ils  ont  ete  remis  sur  le  marche. 

The  Quaker  Qais  (bmpany 

Peterborough  et  Saskatoon. 

CANADA. 
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Cc$  Bon$  Itiagasins  tie  wndem  que 
de  Bonnes  lllarcbandises 

LE  prestige   qui    reside  dans  la  QUALITE      de    McCORMICK 
implique  des  milliers  de  dollars  pour  les    marchands    du 
Canada. 

Le  consommateur  juge  le  qualite  du  magasin,  par  la  varie- 
te  des  marchandises  de  marques  superieures  qu'il  tient. 

Les  lignes  McCORMICK  sont  annoncees  au  consommateur 
comme  etant  des  produits  de  premier  ordre.  II  s'ensuit  que  le 
marchand  progressif,  qui  se  tient  au  courant  des  besoins  et  des 
gouts  de  ses  clients,  ne  doit  jamais  manquer  de 

JERSEY    CREAM    SODAS 

McCbrmicks 


Ce  sont  les  biscuits  de  la  plus  haute  qualite. 
tous  les  records  de  Popularity  des  Biscuits. 


lis  ont  brise 


'trade  .  MARK 

Fabricants    aussi    des    Biscuits    de 
Fantaisie,     Bonbons     et     Chocolats. 


The  McCormick  Mfg.,  Co.,  Limited,  London.  Canada 

Succursales: — Montreal,  Ottawa,   Hamilton,  Kingston,  Winnipeg,  Calgary, 

St.  John,  (N.B.)  Port  Arthur. 

Licences  de  la  Commission  des  Vivres  du  Canada,  Nos  11-003,  14-166. 


La    sorte    que    grand'mere 

peut    faire,    achetee 

toute    prete. 


Bien  des  tentatives  ont  §t6  faites  pour  substituer  les  Beurres  de    Sucre   Forest  Cream   de   Small's,   sans   sueces.      Le  vrai   gout  et  la 
texture  douce  de  creme  de  Small's  sont  dus  a  la  formule  exclusive  suivie  par  les  manufacturers  dans  les  dernieres  90  annees.    lnsistez 
pour  avoir  de  vos  Jobbers,   Small's  Mapo-But.   Hon  O  But,   Nut  O   But,   Choc  O  But. 
Seulement  quelques   centaines  de  poingons  qui   restent  de  notre  Melasse  de  Barbades  de  choix,  a  85c  le  gallon,  Montreal. 


SMALL'S  LIMITED, 


101,  rue  Parthenais,  Montreal 
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By  Appointment 


Pour  faire  connaitre  davantage  la  Sauce 
reconnue  comme  la  meilleure 


D 


/UN  ocean  a  I'autre,  au  Canada,  nous  annoncons  dans  !es 
journaux  et  dans  les  magazines  les  usages  et  I'economie 
de  la  SAUCE  LEA  &  PERRINS,  ainsi  que  I'avantage  qu'il 
y  a  a  n'acheter  que  cette  sauce:  la  veritable  Sauce  Worcester- 
shire. Nous  annoncons  la  LEA  &  PERRINS  de  sorte  que  vous 
la  vendrez  plus  facilement.  Votre  cooperation  sera  appreciee. 
Tenez  votre  stock  complet.  Mentionner  la  LEA  &  PERRINS, 
c'est  rappeler  a  vos  clients  les  annonces  qu'ils  ont  vues.  Vous 
ferez  par  suite  nombre  de  ventes  supplementaires. 


LA    VERITABLE 
S  \l('K    WORCESTERSHIR 


HAROLD  SEDDON,  Agent  Special 

137  rue  McGill.  MONTREAL 


POUDRES  NERVINES 

DeMATHIEU 

Pour  lous  les  Manx  de  TtreetNevralge 


Quelqu'un   a   ce  commerce      Pourquoi 

pas  voi's'  I'n  remede  simple.  laof- 
Censlf,  iiKiis  efflcace  contre  les  desor 
dies  nerveus  de  toute  description 
est  toujours  en  grande  deman.de  par 
tout.  Parmi  lea  gens  qui  entrenl  a 
votre  magaain  ums  les  jours,  ii  >■  en 
b  beaucoup  qui  onl  besoin  d'un  re 
nieile  comme   les 

POUDRES 
NERVINE  DE  MATHIEU 

Places     les     Poudrea     Mattaieu     dans 

voire     vilrine    d'etalage    el     siir     voire 

comptoir,     Vous    constaterez    qu'elles 

valelil     hi     peine    qu'oll     les     veinle. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 

SHERBROOKE,   Quebec. 


Fruits  et  Legumes 


EN   GROS 


Commandes  dc 
la  campagne  par 
telephone,  tele- 
grammes  ou  let- 
tres,  executees 
promptement. 

Livraison  spe- 
ciale  pour  Mont- 
real. 


NAP.    MORRISSETTE 

IMPORT  ATEl'H 

18   Place  Jacques-Cartier 

MONTREAL 

'1V1.   Mam    845. 


En    ecrivnnt    mix    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant".    s.v.p. 
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Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

ati  Canada 

$8,75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

» 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 
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FAIT  AU  CANADA 
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wk&k  fa  i  r  b  a  n  k'co^hd 


LIMITED 


MONTREAL 


Laissez  feire  votre  ouyrage 
par  ks  Jumeaux  GOLD  DUST. 
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Les  Confitures  de  Fraises 

de  la 

Old  City  Manufacturing  Co. 
Reg'd  de  Quebec 

sont  faites  avec  les  fruits  recoltes  sur  la  terre  canadienne-fran- 
caise  et  sont  manufacturers  dans  la  Province  de  Quebec.  Leur 
gout  particulier  et  leur  qualite  irreprochable  font  les  delices  de 
tous. 

L'organisation  de  cette  compagnie  est  une  des  plus  puissan- 
tes  du  genre  au  Canada  et  les  produits  qu'elle  met  sur  le  marche 
sont  en  demande  considerable,  non  seulement  dans  la  Province 
de  Quebec,  mais  aussi  bien  dans  les  Provinces  Maritimes,  dans 
les  Provinces  Anglaises  de  l'Ouest  et  dans  l'Ontario,  le  centre 
meme  de  cette  industrie.  C'est  une  preuve  evidente  des  hautes 
qualites  des  Confitures  et  Gelees  de  la  Old  City  Manufacturing 
Co.,  Reg.,  de  Quebec. 


NOS  CONFITURES  DE  FRAISES  DE  1919  seront  mieux  reus- 
sies  que  jamais,  elles  ne  feront  qu'ajouter  a  la  popularity  de  nos 
produits. 


Nous  sommes  les  seuls  manufacturiers  du  Canada  a  embouteillar 
dans  des  bocaux  de  verre  de  4  livres,  ce  qui  necessite  un  produit 
beaucoup  plus  beau,  plus  regulier  et  des  fruits  plus  choisis. 


Demand ez-nous  nos  cotations,  vous  les  trouverez  avantageuses. 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

MANUFACTURIERS  DE  CONFITURES  ET  GELEES, 

QUEBEC,    F\Q. 


En    6crivant    aux    annonceurs,   mer.tlonnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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MACARONI 


DE 


(FAIT      A  U 

MARQUE 


Le  Macaroni  tiirondelle  de  Caielli 

est    mis    dans   des  paquets   a   1  epreuve   de 
la  poussiere  et  de  l'humidite 

ce  qui  assure  sa  proprete  et  previent   la  perte  par  le  bris  et  le  gaspillage. 
Ces  cartons  sont  empaquetes  par  des    machines     merveilleuses,     de    sorte 
que  le  macaroni  n'est  jamais  touche   par  les  mains,  depuis  le  moment  ou 
la  farine  speciale  a  macaroni  nous  arrive,      jusqu'au    moment    ou    votre 
cliente,  dans  sa  cuisine,  brise  les  sceaux  apposes  sur  les  paquets. 

Purete,  Proprete,  Salubrite  et  Valeur  Nutritive  sont 

les  Traits  Caracteristiques  du  Macaroni 

"HIRONDELLE". 

Nous  n'employons  pas  de  colorant  (  jaune)  artificiel.  Le  macaroni  de  Ca- 
telli  est  absolument  pur. 

Le  Macaroni,  le  Spaghetti,  etc.,  de  la  Marque  Hirondelle  sont  faits  avec 
la  meilleure  farine  de  ble  dur  —  il  n'y  a  pas  de  meilleur  aliment.  Ces  pro- 
duits  sont  prepares  et  empaquetes  par  des  experts  et  les  attrayants  pa- 
quets font  de  jolis  etalages  de  vitrine  et  de  magasin,  qui  aident  conside- 
rablement  a  faire  de  bonnes  ventes. 

La  Cie  C.  H.  CATELLI,  Li  mi  tee, 

MONTREAL. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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C  ATELLI 

CANADA) 

HIRONDELLE 

yJnnonce   dun   ocean   a   I  autre. 

Le  Produit  avec  lequel  tous  les  Marchands 
font  de  PArgent  en  Ete 


Le  Macaroni  de  CATELLI  s'est  rendu  populaire  par  lui-meme.  Nos  an- 
nonces  dans  les  principaux  quotidiens  et  magazines  ont  convaincu  beau- 
coup  de  gens  —  et  elles  en  convaincront  d'autres  —  que  le  Macaroni,  le 
Spaghetti,  Coquilles,  etc — comme  les  prepare  CATELLI — sont  au  nom- 
bre  des  plus  appetissants  et  des  plus    invitants  de  tous  les  mets. 

Notre  Livre  de  Recettes  —  que  nous  envoyons  gratis  a  vos  clients  —  a 
enseigne  a  des  milliers  de  femmes  la  maniere  de  preparer  le  Macaroni, 
etc.,  de  CATELLI  de  facons  nouvelles  et  attrayantes  aussi  delicieuses 
qu'elles  sont  nouvelles. 

Nos  paquets  cachetes  plaisent  et  au  marchand  et  au  client.  lis  sont  at- 
trayants  pour  les  tablettes,  le  comptoir  et  les  etalages  de  vitrine.  lis  sont 
compacts  et  faciles  a  manipuler.  Us  sauvent  du  temps  et  l'ennui  de  faire 
des  paquets  qui  ne  sont  pas  attrayants.  lis  previen- 
nent  le  bris  et  le  gaspillage  ainsi  que  la  perte  par  la 
trop  grosse  pesee.  lis  apportent  a  vos  clients  le  Ma- 
caroni de  CATELLI  non  brise,  propre  et  avec  une 
apparence  appetissante.  Les  paquets  cachetes  sont 
veritablement  economiques  —  et  ils  font  une  cliente 
de  toutes  celles  qui  l'achetent. 


Comme  resultat.  le  Macaroni,  le  Spaghetti,  le  Vermi- 
celle,  les  coquilles,  alphabets  animaux  Hirondelle, 
sont  des  plats  reguliers  dans  toutes  les  parties  du 
Canada.  Leur  veritable  economie;  leur  splendide 
valeur  nutritive;  leur  saveur  delicieuse  et  les  fa- 
cons  nouvelles  sous  lesquelles  on  peut  les  preparer, 
rendent  les  produits  CATELLI  plus  populaires  que 
jamais. 


Voici  la  couverture  de  notre  Livre 
de  Recettes,  —  plusieurs  de  vos 
clientes  en    ont   un   exemplaire. 


En    ecrivant    aux    annonceurc,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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BAKERS  COCOA 

BAKERS  CHOCOLATE 

Procurent  de 
bons  clients  et 
les  conservent 

Ce  sont  les  produits  sur 
lesquels  on  peut  le  plus 
compter,  vendus  avec 
une  garantie  reelle  de 
purete  et  de  qualite  su- 
f rate-Mark  P^rieure;  prepares  en 
conformite  avec  les  lois  des  pro- 
duits alimentaires  purs;  ils  se  ven- 
dent  couramment  et  assurent  un 
rapide  ecoulement  de  stock. 

WALKER  BAKER  &  CO.,  Ltd. 

Montreal,  Canada 
Dorchester,  Mass. 

Fondle  en  1780 

License   de   la   Commission   des  Vivres 
du  Canada  No  11-690 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  bien  en  vue  dans 
votre    magasin. 

BRODIE   &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon   Sour 
Cherry   Cream 
Champagne   Kola 


Cidre   Champagne 
Cidre  de  Pomme 
Eau   Minerale 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,   ™T™°?= 


LASALLE  256 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOI  NTE 
Enr. 

287   rue   Adam,   MAISONNEUVE 


VENTES    PAR     HU1SSIER 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTA1RKS 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  tail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TBOIS-KIVIEBES 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 

Pondus  et  Plume 

Demandes  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Proprietaire 

COTE 

DU 

PALAIS 

Plan 

America 

in, 

$3.00,   $3.50    et 

$4.00 

pa 

p  jour. 

NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive    en    dernier   lieu. 

Harry  Liverman  vs  Eug.  Jette,  14 
juillet,  10  a.m.,  574  Erables,  Bros- 
sard. 

Ernest  Laurin  vs  Zoel  Paille,  7  juillet, 
10  a.m.,  58  Jeanne  Mance,  Brossard. 

Desroches  Freres  vs  J.  McDonald,  5 
juillet,  10  a.m.,  4125  Ste-Catherine 
Ouest,  DeCelles. 

Jos.  Axphan  vs  Ville  de  Montreal,  8 
juillet,  10  a.m.,  2191  Notre-Dame 
Ouest,  Champagne. 

Juliette  Lalonde  Frichon  vs  Marie- 
Louise  Genereux,  7  juillet,  10  a.m., 
112  Laval,  Coutu. 

Banque  Nationale  vs  Gustave  Cham- 
pagne, 4  juillet,  11  a.m.,  582  Pare 
Lafontaine,  Desmarais. 
Banque  Nationale  vs  Gustave  Cham- 
pagne, 4  juillet,  10  a.m.,  78a  Inspec- 
teurs,  Desmarais. 

Jos.  Vigeant  vs  Alt'.  Groulx,  7  juillet, 
10  a.m.,  2829a  St-Dominique,  Des- 
marais. 

A.  Gregoire  vs  A.  Labelle,  7  juillet  ,11 
a.m.,   399   Boul.   D6carie,   Desmarais. 

Asbestos  Corp.  of  Can.,  Ltd.,  vs  Hex- 
mer  Taylor  Co.,  Inc.,  8  juillet,  10 
a.m..  830  Logan,  Marson. 

Geo.  Pepin  vs  A.  Demers,  7  juillet, 
1  p.m.,  338  Frontenac,  Desroches. 

S.  L.  Routtenberg  &  Co.  vs  Wm.  Fow- 
ler, 7  juillet  10  a.m.,  206  Laurier, 
Desroches. 

Jos.  Laprairie  vs  Leo  Chaurest,  7  juil- 
let, 10  a.m.,  2  21eme  Avenue,  Lachi- 
ne,  Desroches. 

O.  B.  Ranger  vs  Henri  Desormiers,  7 
juillet,  1  p.m.,  4  Brown,  Desroches, 

J.  Diotte  vs  J.  A.  Boisvert,  7  juillet, 
10  a.m.,  862  Logan,  Lalonde. 

A.  Brownstein  vs  C.  A.  Couture,  7 
juillet,  10  a.m.,  7  D'lsreli,  Lauzon. 

P.  Dubrot'sky  vs  M.  Sanders,  14  juil- 
let,  10  a.m.,    1422   Cadieux,   Lauzon. 

L.  S.  Margolese  vs  J.  M.  Cousins,  8 
juillet,  10  a.m.,  120  St-Jacques,  Ch. 
504,  Steinman. 

S.  Lauffer  vs  Mme  E.  Cote  et  al.,  8 
juillet,  10  a.m.,  803  Ste-Catherine 
Est,  Lauzon. 

A.  B.  Brousseau  vs  Jos.  Brousseau,  7 
juillet,  11  a.m.,  2023  Boul.  Gouin, 
Lafontaine. 


^.L  LUMETTES- 

ET    SB^lXJX    A.   INCEJVDIE 

Au  premier  abord,  ce  titre  peut  parattre  un  peu  disparate  sur  la  meme  page,  mais  si  Ton  considere  qu'il  s'agit  ici 
des  allumettes  d'Eddy,  vous  admettrez  facilement  qu'elles  meritent  d'occuper  cette  position,  car  les  ALLUMETTES 
D'EDDY    NE   SONT   PAS    UNE    MENACE    D'INCENDIE. 

LES   ALLUMETTES   "SILENT  FIVE"  D'EDDY 

sont  chaleureusement  recommandees  par  les  agents  et  les  inspecteurs  d'assurance  contre  le  feu.  Le  fait  qu'elles 
s'eteignent  toutes  settles,  les  placent  dans  une  classe  a  part,  et  leur  emploi  joint  a  celui  du  FAMEUX  SEAU  EN 
FIBRE  DURCIE  D'EDDY  devient  de  plus  en  plus  une  "MESURE  DE  PRECAUTION"  dans  nombre  des  plus 
grandes    usines   du    Canada. 

En  votre  qualite  de  marchand,  vous  etes  interesse  a  la  protection  contre  le  feu.  Placez  en  stock  des  allumettes 
et  des  seaux  en  fibre  durcie  d'Eddy  et  vous  ferez  tout  ce  qu'il  vous  est  possible  de  faire  pour  votre  protection  et 
celle  de  vos  clients. 

THE  E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL,    CANADA. 


En   ecrivant   aux   annenceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  *.v.p. 
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NE  COUREZ  PAS  DE 
BISQUES 


durant 


LE8  MOIS  CHAUD8 


ni  en 


AUCUN  AUTRE  TEMPS 

Les  Veritables 

AID  IN  FLAKES 


I3K 


sont  proteges  par 

WMTTT 

Le  paquet  a  l'epreuve  de 
l'humidite  et  de  I'air. 

Avertissement  ! 

Soyez  certain  cTavoir 
l'envelopppe 

WAXTITE 

Tous  les  autres  empaquetages 
sont  des  imitations. 

Attention  a  cette  signature! 


Lorsque  vos  clients  enlevent  1'onveloppe  WAXTITE  entouranl  les 
vcritahlrs  Kellogg's  Toasted  Corn  Flakes,  ils  seront  gratifies  d'un 
amine  Frais.  Le  contenu  des  paquets  rst  toujours  frais,  pur  et 
croustillant,  exactement  dans  l'etat  on  il  est  a  sa  sortie  des  Four- 
neaux  de  nos  cuisines  de  Toronto. 

lis  n'ont  jamais  etc  ineilleurs  qu'ils  no  le  sont  actuellement  —el 
des  millions  de  gens  savenl  cela,  parce  que  des  millions  de  gens 
demanded  le  paquet  avec  I'enveloppe  WAXTITE  et  garanti  par 
ma  signature. 


1AITS    A    TOHONTO,    CANADA 

P  VR     I. A 


Tf.tf.4(M£/0ff 


Cereal  Co. 


Kellogg    Toasted  Corn    Flake  Company 
Battle  Creek,  Mich.     —     Toronto,   Canada 
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Nous  fabriquons  plus  de  275 

Caisses  Enregistreuses 

"National"  chaque  jour. 


La  Caisse  Enregistreuse  Na- 
tional est  une  machine  mo- 
derne,  sauvant  du  temps,  qui 
aide  les  marchands,  les  corn- 
mis,  ainsi  que  leurs  clients. 

Elle  protege  les  profits  en  met- 
tant  fin  aux  coulages  et  aux 
pertes.  en  prevenant  la  ten- 
tation  et  les  erreurs. 

Elle  additionne,  enregistre  et 
classifie  plusieurs  categories 
de  transactions. 


Elle  sauve  du  temps  et  de  Tar- 
gent  parce  qu'elle  fait  1 5  cho- 
ses  en  3  secondes. 

Elle  permet  au  marchand  de 
donner  un  service  rapide  et 
precis. 

Elle  fait  plus  que  se  payer 
d'elle-meme  par  ce  qu'elle 
economise. 

Elle  aide  les  marchands  a  fai- 
re  plus  d'argent,  avec  moins 
de  depenses. 


lie  lis  new 


The  National  Cash  Register  Co.  of  Canada,  Limited,  —  Toronto,  Ont. 
Bureaux  dans  toutes  les  principales  villes  du  monde. 
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m 


lEifesdapc 


Servez 


dans  le 


fc< 


RITESHAPE 


Empaquetez  tons  vos  produits  alimentaires  en  vrac  dans  le  "Riteshape". 

Les  viandes  en  tranches  el  hachees,  le  beurre,  le  saindoux.  lea  saucisses, 

le  beurre  de  piatache,  lea  friandiaea,  enfln  toutea  (hoses  que  vous  vendez. 

peuvent  etre  placees  de  facon  plus  satiBfaiaante  el  plua  economique  dans 

des  ]»lats  "Kiteshape". 

La  ligne  de  plate  "Rlteahape  eat  complete,  de  '  L.  a  12  livrea,  fournlasanl 
Ir  plai  qu'il  taut  pour  toute  choae  en  u'lmporte  quelle  quantite. 

Lea  grandee  dimensions  font  des  plats  d'etalage  aplendidea  et  peuvent 
contenlr  de  maniere  fort  attrayante  de  groaaea  commandea  de  ppoduita 
marina,  de  Iggumea  fraia,  de  fruits,  de  viandes  et  de  patisserie 

Noua  avona  en  stock,  a  Montreal,  en  tous  temps,  un  assortment  com- 
plet  dea  plats  "Rlteahape"  e1  pouvons  livrer  Imme'diatemenl  cea  Bplendidea 
recipients  en  n'importe  quelle  quantite.  Les  Jobbers  et  lea  eplciera  en  gros 
les  out  en  stock. 

Le  "Rlteahape"  est  employe"  uniquement  dans  les  nieil- 
leura  maga8ina  du  Canada.  Baeayez-le  et  vous  serez  con- 
vaincu.  Demandez  les  "Rlteahape"  par  leur  nom.  Refuses 
les  imitations. 

Victoria  Paper  &  Twine  Co.7  Ltd 


Distributeurs  en  gros 

378-380-382  RUE  NOTRE-DAME  OUEST. 

TORONTO  MONTREAL  HALIFAX 


9k>  ONLY 
COMPLETE 

LINE 
VAo  10  LBS. 


H 


The  Oval  Wood  Dish  Co 

M  AN  U  FACTUnBOS 

Tuppcr  Lnke     N.Y. 


2l 


£*&. 


THE   HOME    OF 
THE  RITESHAPE 
IN  THE  HEART  OFTH 


^ 


En    ecrivant    aux    annonceurs.    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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LA  NOUVELLE 

Confiture   mix  Fraises 


de 


ST.  WILLIAMS 

est  prete  a  present. 

Donnez  votre  commande  immediatement 

ST.  WILLIAMS    FRUIT     PRESERVERS,     Limited 
Simcoe     et     St.  Williams,     Ontario 

THstribuee   par 

MACLUEE    &r   LANGLEY,    Limited 


Montreal 


TORONTO 


Winnipeg 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Joseph  E.  Seagram  &  Sons,  Limited 

DISTRIBUTEURS     DE 

"White  Wheat"        "No  83"         "3  Stars  Rye" 

"One  Star" 


MEAGHER  BROS,  &  CO.,  Agents,  MONTREAL 


QI  vous  voulez  une  ligne  qui  vous  rapporte  de  bons  profits, 
^  ayez  un  bon  assortiment  de  notre  THE  qui  est  choisi  par 
des  experts,  ainsi  vous  aurez  des  demandes  continuelles  -  de 
nouveaux  clients— et  un  ecoulement  de  stock  rapide. 

Si   vous    avez    bssoin    de   THE    ou    CAFE,    ecrivez-nous. 

STANWAY-HUTCHINS   LIMITED 

IMPORTATEURS   DE  THES   ET  CAFES 
18,    RUE  ST-ALEXIS  - Montreal. 


Biere  et  Porter 


Black  Horse 


de  Dawes 

Les  Mo  deles  depuis  1811 


La  meilleure  lager  et  la  plus 
pure  qui  puisse  etre  brassee. 


Etiquette   Blanche — Etiquette  Verte 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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POUR  LE  TEMPS  DES  CHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

's  PROTECTED  BY  A  PERPETUAL 
JJ»0E  MArV'  ENTERED  ACCORD 
IN6  jo  ACT  OF  PARLIAMfNI 
?LC,*NADA  IN  THE  YEAS  ONt 
JHOUSAND  EIGHT  HUNDRE" 
**}?  SEVENTY-FOUR  BY 

ROSENHEIM     &    JONAS 
oV^O^ICEOFTHEM'N'SlY 
pf.  AGRICULTURE  UNDER    N    ■> 
B?^°S?3  IN  THE  TRADE  M*Rr 

AGISTER 
oS!1^      MANUFACTURING    $ 
Wh  |LESS    SELLING    IMITATION 
F         K   PROSECUTED    TO  T" 

ULL  EXTENT  OF  THE   LAW 

HENR|  JONAS  &  c° 

s°le   pbopoieto"5 
MONTREAL 


'•flit  MESS/A/4 

IfMOrWrWDf1' 

„  1 

Rosenheim  sjonas 


arcoc 
MONTREAL 


Most  practical  thino 

F°"  EVENING  PARTIES 
AND  FAMILY  USE^ 


TOUT  EPICIER  DEVRAIT  SE  PREMUNIR    DE    LA   FAMEUSE 

POUDRE  MESSINA 

QUI  PERMET  DE  PREPARER  LA  PLUS    DELICIEUSE  DES  BOISSONS  ET  LA  PLUS 

HYGIENIQUE. 

La  Poudre  Messina 

vous  sera  demandee  constamment  cet  ete,  car  voila  plus  de  45  ans  qu'elle  est  employee  et  appre- 
ciee  par  vos  clients.    C'est  en  effet  en  1874  que  la  marque  de  fabrique  de  la  Poudre  MESSINA  a 
ete  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  est  devenue  la  grande  favorite  pour 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade. 

Economique  et  Facile  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  peut  f  aire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade.  Pour 
preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de  cette  poudre  dans 
un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LA  POUDRE  MESSINA,  POUR  ETRE  PRET  A  REPON- 

DRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 


Maison  fondee  en  1870. 


173-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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CONTRE  LA 
TOUX 


Les  Remedes  Chamberlain  sont  recomman- 

dables  et  bien  annonces. 

C'est  uniquement  a  cause  de  cela  qu'ils  sont 

si  en  demande. 

II  n'y  a  pas    de    raison    pour    que    vous    ne 

preniez  pas  votre  part  de   ces  ventes    faciles, 

si  vous  etalez  les    Remedes  Chamberlain  et 

si  vous  vous  servez  du  superbe  lot  d'aides  de 

ventes,  cartes  de    comptoir,  etc.,    que    nous 

fournissons. 

THE   CHAMBERLAIN   MEDICINE   CO.,   Toronto. 


Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee  dans  une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  cesennuis-la. 
Recevez  le  meilleur  service  de 


«« 


LA     MAISON     DXJ     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOTJS    GENRES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que, 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


En   6crivant   aux   annonceurs,   mentlonnez   "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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Adressez=vous  a  nous 


Lorsqu'il  vous  faut  de  I'AVOINE,  de  I'ORGE, 
du  BLE-D'INDE,  de  la  FARINE  A  PATISSE- 
RIE, de  la  FARINE  A  PAIN,  de  la  FARINE 
pour  SOIGNER  LES  ANIMAUX,  SON,  GRUE, 
MOULEE  de  toutes  sortes. 

Nous  vendons  egalement  le  fameux  CIDRE  DE 
POMMES  FOWLER  en  grande  demande  ac- 
tuellement. 

Ecrivez  ou  venez  pour  avoir  nos  prix 


GENEST&  GENEST, 

LI  MITES 

Edifice  du  Board  of  Trade 
MONTREAL,  Que. 


Notre  Guide  de 
i'Acheteur 


Consultez  aux  dernieres  pages  du  present 
numero  du  "Prix  Courant",  notre  "Guide  de 
I'Acheteur".  vous  y  trouverez  bien  des  ren- 
seignements-  utiles  qui  vous  permettront  de 
faire  vos  achats  aux  meilleures  conditions 
du  marche,  en  vous  adressant  aux  meilleurs 
fournisseurs. 


"3  LEADERS" 

ALES 

Wm.  DOW!  STOUTS 


ET 


extrait  ck  malt 


Les   consommateurs   qui   ne   peuvent   acheter    les    Marques    Dow    chez    les 

march  an  ds  de  leur  localite  sont  pries  de  s'adresser  au  "Departement 

des  commandes  par  la  poste,"  38  Square  Chaboillez,  Montreal. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Les  57  Varietes  de 

Heinz  sont  des  Produits 

de  Qualite 

La  qualite  preside  a  la  preparation  des  57 
Varietes  de  Heinz,  des  le  debut  jusqu'a  la 
fin  et  toujours.  Le  maintien  de  cet  ideal 
a  place  ces  produits  en  tete  de  leurs  con- 
currents et  leur  a  valu  l'approbation  de 
milliers  de  consommateurs.  II  est  avan- 
tageux  pour  vous  de  vendre  et  de  recom- 
mander  les  57  Varietes  de  Heinz. 

H.  J.  HEINZ  Company 


Tous    les    produits    de    Heinz    vendus    au 


SX 


Canada  sont  faits  au  Canada. 


LES 


"Cafes  Duffy" 

sont  reconnus  pour  leur  purete  et  leur 
arome 

En    boites    de    5    lbs    a 
50  lbs. 


aussi 


empaquetage    extra    en 
canistres  de  )L>  lb  et  1  lb 

PRIX    SPECIAUX    POUR 
LE    COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Convainquez-vous    d'abord  — 

Employez-Ie     dans     votre     famille 

Commencez  d'abord  par  vous  con- 
vaincre  vous-meme  que  le  Lait  Carna- 
tion est  aussi  bon  qu'on  le  dit.  Assu- 
rez-vous  s'il  est  un  facteur  de  ventes 
permanentes.  Emportez-en  une  boite 
chez  vous.  Faites-en  l'essai  vous- 
meme.  Apprenez  a  connaitre  ses  avan- 
tages  —  vous  pouvez  le  faire  servir  a 
tous  les  usages  du  lait  ordinaire.  Com- 
me  breuvage  —  comme  creme.  Dans 
le  the  ou  dans  le  cafe.  Comme  creme 
fouettee  (en  le  faisant  refroidir  d'a- 
bord, naturellement.)  Essayez-le  pour 
la  cuisine,  pour  les  poudings,  les  cerea- 
les,  les  sauces  ou  les  cremes  de  legu- 
mes. 

C'est  un  article  que  vous  serez  fier 
de  vendre. 

Permettez-nous  de  vous  envoyer  une 
bonne  cuisiniere  chez  vous  —  un  livre 
de  recettes  en  francais,  enseignant 
comment  preparer  de  delicieux  plats — 
avec  le  Lait  Carnation. 

Ecrivez  pour  en  avoir  quelques  co- 
pies que  vous  distribuerez  a  vos  meil- 
leurs  clients. 

Fait    au    Canada    par    la 

Carnation  Milk  Products 
Co.,  Limited. 

AYLMER.  Ont. 
SEATTLE    ET    CHICAGO,    B.U.A. 

Condenseries 

.,    \>  imer  el  a  Bprlngfleld,  <>nt. 

Votre    marctaand    <u-   gn>s    vend    le 

Lait  Carnation. 

LAIT  CARNATION 

"de   vaches  bien   nourries" 
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COGNAC  ROY 

"LE  ROl  DES  COGNACS* 

PAR   LA  QUALITE 

est  le  produit  naturel  de  la    distillation  des  Vins. 
Agents  pour  le  CANADA 
M.  Emile  Lucas,  28  rue  St-Sacrement.  MONTREAL 


VAPEUR 

"FERDINAND" 

A  VENDRE 

Ayant  tres  peu  servl,  pos- 
sedant  le  meilleur  engin 
fait  au  pays,  longueur  87 
pds,  largeur  17J/2  pds,  cale 
7J/2  pds,  tonnage  brut  76.25 
tonnes,  vitesse  14  milles  a 
I'heure,  engin  a  3  cylin- 
dres  9  x  12,  14  x  12,  23«/2 
x  12,  27.64  c.v.;  400  R.P.M. 
Peut  donner  place  a  200 
passagers,  ou  peut  etre 
employe  comme  remor- 
queur. 
S'adresser  a  L.  E.  Charron,,  St-Denis  sur    Richelieu,  P.Q. 


ILS  PRENNENT 


W 

A VEC        E  UX 


Campeurs,  chasseurs, 
pecheurs  qui  prennent 
leurs  vacances  d'6t6  loin 
des  villes  trouvent  que  le 
Klim  est  la  plus  grande 
commodity  comme  lait 
qu'ils  peuvent  apporter 
avec  eux.  lis  en  achetent 
assez  pour  jusqu'au  re- 
ce  qui  veut  dire  beaucoup     de 


tour     au  domicile, 
ventes   pour  vous. 

Voyez  a  ce  que  chacun  de  vos  clients  qui  possede 
une  maison  d'ete\  ou  qui  prend  une  vacance  "au 
dehors",  apporte  avec  lui  une  provision  de  lait  se- 
pare,  en  poudre  et  si  commode. 

Canadian    Milk    Products    Ltd. 

TORONTO 

St.    John  Montreal  Wi 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

Successeurs  de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


II  y  a  vingt-six  ans,  nous  conwftencions  la  fabrication  des 
sechoirs  a  rideaux  et  autres  articles  de  manage  sous  la 
raison  sociale  de  Dominion  Specialty  Company,  mais, 
avec  le  temps,  notre  commerce  subit  un  changement  et, 
graduellement,  nous  abandonnarnes  la  fabrication  de  tous 
in  is  articles  pour  ne  fabriquer  que  des  polis.  Tous  nos 
clients  savent  ce  que  nous  fabriquons,  mais,  pour  le  bene- 
fice de  nos  acheteurs  en  perspective,  nous  avons  juge 
qu'un  nom  descriptif  etait  devenu  necessaire.  C'est  le  nom 

CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 
que   nous   avons   considere   le   meillenir  a  cette  fin.     Nous 
sommes  encore  dans  notre  vieille  fabrique  et  nous  fabri- 
quons  ies  lignes  regulieres   bien  corunues  suivantes: 
"Satin    Gloss"    a    harnais.  "VeKbrite   Venoil",    le   net- 

Cirage     "Gold     Leaf"     pour  toyeur   maglque. 


chaussures  fines  de  dames. 
Creme  a  argenterie  "Daddy 
Combination",  noire  et  tan. 


Poll  a  metal  "Klondyke", 
conmu  partout  ou  II  y  a 
du    culvre. 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED  Hamilton,  Canada. 


Nos  Biscuits  foot  plus  que  de  donner 
une  satisfaction  ordinaire 

Nous  voulons  dire  par  la  que  nous  nous  efforcons 
dans  nos  procedes  de  manufacture,  non  pas  de  pro- 
duire  un  article  d'une  qualite  assez  bonne  pour  la 
vente,  mais  de  produire  un  article  qui  donne  une 
satisfaction  maximum  pour  la  valeur  recue. 
Depuis  plus  de  trente-cinq  ans  nous  faisons  affaires 
dans  la  Province  du  Quebec,  et  nous  nous  sommes 
acquis  une  reputation  qui  vous  permet  d'offrir  nos 
Biscuits  Soda  en  toute  confiance,  sachant  parfaite- 
ment  qu'ils  repondront  aux  besoins  de  vos  clienta 
et  que  vous  n'aurez  jamais  de  plainte  a  leur  sujet. 
Nos  voyageurs  sillonnent  la  Province  en  tous  sens, 
porteurs  de  nos  echantillons.  lis  sont  a  votre  dispo- 
sition pour  vous  donner  tous  renseignements  con- 
cernant  Ies  approvisionnements  dont  vous  pouvez 
avoir  besoin.  Voyez-les  done  a  leur  passage,  ou  bien 
ecrivez-nous  en  nous  demandant  leur  visite,  ce  qui 
ne  vous  engagera  en  rien. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  juge  comme  complet, 
si  vous  ne  tenez  un  assortiment  de  nos  principales 
lignes  de   BISCUITS. 

DEMANDEZ-NOUS      NOS      LISTES      DE      PRIX 

The  Montreal  Biscuit  Co. 

MANUFACTURERS      DE 

BISCUITS    ET    CONFISERIES 

Montreal 
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Breuvage  de  Luxe  pour  PEte 

VINAIGRE  DE  FRAMBOISES  "Marque  Sterling"  de  LYTLE. 

LIMONADE  "Marque  Sterling"    de  LYTLE. 

ORANGEADE  "Marque  Sterling"  de  LYTLE. 

En  bouteilles  de  16  onces,  2  douzaines  a  la    caisse. 

Dans  toutes  les  saisons  les  Cordiaux  de  vin    de   fruits    non    fermentes     "Marque     Ster- 
ling" de  LYTLE  se  vendent  bien.  En  bouteilles  dites  d'une  pinte,   1   douz.  a  la  caisse. 

Le  Catsup  aux  tomates  pur  "Marque  Sterling"  de  LYTLE  n'a  pas  de  superieur. 

Les  MARINADES  et  les  CONFITURES   "Marque  Sterling"  de  LYTLE  sont  connues 
et  estimees  d'un  ocean  a  Pautre. 

The  T.  A.  Lytle  Company,  Ltd. 

STERLING  ROAD,  TORONTO. 
SUCCURSALE  A  MONTREAL:    489  rue  St-Paul  ouest. 


Cela    Vous    Paie-t-il 

M.  l'epicier,  d'encombrer  vos  tablettes  de  marchandises 

qui  y  restent  ? 

N'aimeriez-vous  pas  mieux  les  voir  vider  par  vos  clients 

chaque  jour  et  a  les  remplir  ensuite  pour  le  lendemain  ? 

La  vente  facile,  le  virement  rapide  de  votre  stock  et  le  client 

satisfait  veulent  dire  le  succes  pour  vous. 

UNE   TABLETTE   DE 

Feves  au  Lard  de  Clark 

se  videra   plus   rapidement,  plus  souvent   et   avec   de   meilleurs    resultats  que 

n'importe  quelle  autre  marque. 
L'etiquette  de  CLARK  et  la  QUALITE  »ont  synonymes. 


W.  Clark,  Limited 


Montreal 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 


26 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  4  juillet  1919. 


Vol.  XXXII  —  No  27. 


PRIX    COURANTS 

Dans  la  liste  qui  suit  sont  comprises  uniquement  les  marques  sp^ciales  de  marchandises  dont  les  maisons  indiqu£es  en  ca- 
racteres  noirs,  ont  l'agenee  ou  la  representation  directe  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufacturent  elles-memes.  Les  prix 
indiqu6s  le  sont  d'apres  les  derniers  renseignements  fournis  par  les  agents,  repr^sentants  ou  manufacturiers  eux-memes. 


WALTER 

BAKER    &    CO.,    LTD. 

Coquilles                           . . 

4 

oz.  Carries  Quintessences, 

Petites 

Pates    —          .... 

bouchons  6meri  . . 

v00 

Chocolat    Premium,    pains    de    % 
livre  et  de  lA  livre,  boite  de  12 

Extraits 

Culinaires  "Jonas"       La  doz. 

8 

oz.  Carries  Quintessences, 
bouchons  £meri  . . 

9.00 

1 

oz. 

Plates    Triple    Concentred. 00 

2 

oz.  Anchor  Concentre" 

1.20 

Breakfast     Cocoa, 

2 

oz. 

Carrees      —            — 

2.30 

4 

oz.       —              — 

2.15 

boites  de  1-5,  %, 

4 

oz. 

—          —            

4.00 

8 

oz.        —               — 

3.60 

%,  1  et  5  livres0.43 

8 

oz. 

—          —            — 

7.50 

16 

oz.       —              

7.20 

Chocolat       sucre\ 

16 

oz. 

—          —            — 

14.60 

2 

oz.  Golden  Star  "Double  Force" 

0.95 

»j,       Caracas,    %    et 

2 

oz. 

Rondes   Quintessences 

2.40 

4 

oz.       —        —               — 

1.75 

p9      %  de  livre,  boi- 

2% 

oz. 

—             — 

2.70 

8 

oz.       —        —               — 

3.25 

tes    de    6  livres0.36 

5 

oz. 

—             — 

4.60 

16 

oz.       —        —               — 

5.75 

Mnm 

Caracas     Tablets, 

2 

oz. 

—             — 

1.90 

2 

0.95 

B\\\  \\\ 

cartons    de    5c, 

8 

oz. 

—           .  — 

8.00 

4 

oz.       —             —          

1.75 

m\\\  \\ 

40    cartons    par 

8 

oz. 

Carries   Quintessences 

8.00 

8 

3.25 

m  n  t 

1           boite,   la   boite.  1.55 

hi 

I       Caracas     Tablets, 
i          cartons    de    5c, 
J          20    cartons    par 
v          boite,   1  boite..  0.85 

f- 

^ 

REGISTERED 

Caracas     Assortis, 

1 

N» 

i^'^afiwyHH^ 

TRADE'MAIIK 

32    paquets    par 

"~^~^'i& 

boite,   la   boite.  1.55 

Chocolat   sucre\   "Diamond",  pains 
de  %  et  1-16  de  livre,  boites  de 

6  livres,  la  livre 0.31 

Chocolat   sucre"    Cinquieme,    pains 
de   1-5   de   livre,   boites   de    6 

livres,  la  livre 0.29 

Cacao    Falcon    (pour  soda   chaud 
et   froid),   boites  de   1,   4  et   10 

livres,  la  livre 0.40 

Les  prix  ci-dessus  sont  F.O.B.  Mont- 
real. 

BRODIE  &  HARVIE,   LIMITED 
Farines  pr6par£es  de  Brodie.    La  doz. 
"XXX"  (Etiquette  rouge)  paquets 

de  3  livres 2.90 

Paquets  de  6  livres 5.70 

Superb,  paquets  de  3  livres    ..    ..2.80 

Paquets  de  6  livres 5.50 

Crescent,  paquets  de  3  livres..    ..2.85 

Paquets  de  6  livres 5.60 

Buckwheat,  paquets   de   1%   livrel.70 

—  —  —      3  livres 

—  —  —      6  livres 
Griddle-Cake,  paquets  de  3  livres 

Paquets  de  5  livres 

Pancake,  paquets  de  1%  livre   ..1.90 
Avoine  roul£e  Perfection,  la  dou- 

zaine  de  paquets 3.00 

Pancake,  paquets  de  1%  livre. 

Les  caisses  contenant  12  paquets  de 
6  livres  ou  de  2  douzaines  de  3  livres, 
30  cents  chaque. 

La  pleine  valeur  est  rembours£e 
pour  caisses  retourn6es  completes  et 
en  bon  etat  seulement. 

Pour  les  cartons  contenant  %  dou- 
zaine  de  paquets  de  6  livres,  ou  1  dou- 
zaine  de  paquets  de  3  livres,  pas  de 
frais. 

Conditions:    argent   comptant. 

HENRI  JONAS  &  CIE 

MontrSal 

Pates   Alimentalres   "Bertrand" 

La  lb. 
Macaroni    "Bertrand"    . .   . .  Manquant 
Vermicelle         —  ....        — 

Spaghetti  —  ....        — 

Alphabets  —  ....        — 

Nouilles  —  ....        — 


\^4 


fin 


— 


s 


'V 


y^ 


"Vous  ne  connaissez  peut-etre 
pas  la  difference" 

Tout  le  petit  monde  des  enfants  aime  Jelly-O  et  Betty 
croit,  naturellement,  que  Dolly  l'aime. 

Betty  n'a  jamais  pense  a  dire  a  Dolly: — 

"Ceci  n'est  pas  du  Jelly-O,  mais  cela  y  ressemble,  a 
presque  le  meme  gout  et  est  presque  aussi  bon.  Vous  ne 
voyez  peut-etre  pas  la  difference,  Dolly." 

II  y  a  des  produits  qui  ressemblent  de  plus  pres  a  Jelly-O, 
avant  et  apres  leur  confection,  mais  ils  ne  sont  pas  reellement 
comme  Jelly-O  dans  leurs  qualites  essentielles. 

"Dolly"  peut  ne  pas  connaitre  la  difference,  mais  les 
gens  perspicaces  ont  tot  fait  de  la  reconnaitre. 

II  vous  sera  envoye  gratuitement  de  magnifiques  acces- 
soires  de  vitrines  de  haute  qualite  en  10  couleurs,  si  vous 
pouvez  en  f aire  usage  de  f aeon  avantageuse  et  si  vous  croyez 
la  chose  possible. 

THE    GENESEE    PURE    FOOD    COMPANY    OF    CANADA,     LIMITED, 
BRIDGEBURG,    ONT. 

Fait  au  Canada. 
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Presentez  une  Bouteille 
d'Abbey's 


lorsqu'un  client  demande  un  bon  sel  effervescent  — 
ou  un  sel  laxatif  —  ou  quelque  chose  contre  le  mal  de 
tete,  une  attaque  de  bile,  un  derangement  d'estomac, 
contre  la  constipation  ou  l'epuisement  general  du  sys- 
teme. 


Les   marehands  ont  constate  que  cela  paie,  et  de  gros 
profits    encore,  de  tenir  en   stock  le  Sel    Effervescent 
=r  d'Abbey  et  de  le  recommander  a  leurs  clients. 

Nos  grandes  annonces  dans  les  journaux  et  dans  les  etalagcs 
de  vitrines  attirent  sans  cesse  l'attention  de  vos  clients  sur  le 
Sel   d'Abbey.     Profitez   de  cette  publicite  en  tenant  en  stock  et   en 
poussant  la  vente  du  sel  d'Abbey. 

THE  ABBEY  EFFERVESCENT  SALT  CO.,  -  MONTREAL 


*S  EFFERVESCENT 

SALT 


16  oz.        —  —  5.75 

1  oz.  London      0.65 

2  oz.        —  0.95 

Extralts  h  la  livre,  de    .  .$1 .25  a  $4.00 

—      au    gallon,   de    ..   S.OOa  24.00 

Memes    prix    pour    les    extralts    de 
tons  fruitn. 

Vernis  a  chaussures.  La  douz. 

Marque   Froment,   manquant. 
Marque  Jonas,  manquant . 
Vernis    niilitaire  a   l'epi.uve   dc   Feau 

$3.25. 

Moutarde  Francaise  "Jonas"    La  «r. 
Pony  3  doz.  a  la  caisse  $13.00 

Small  8  —  — 

Alodium  2  —  — 

Large  2  —  —  manqnant 

No  c,4  Jars  1  —  —  manqnant 

No  05  Jars  1  -  i   s" 

No  66  Jars  1  -  37.80 

No  67  Jars  1  —  —  manquant 

No  GS  Jars  1  —  —  manqnant 

No  69  Jars  1  —  —  manquant 

MolasBe  Jugs      1  —  —  manquant 

Janes,   V\   gal.     1  —  —  manquant 

Jarres,  %  gal.     1  —  —  manquant 

Pis  Perfect  Seal,  1  doz.,  -  $32.00  par 

grosso. 
Qrts  Perfect  Seal.  1  do/..,  a  $45.00  par 

grosse. 
Poudre    Limonade    "Messina"    Jonns 
Potitos  bottes,  3  douzaines  par  caisse. 

a  $15.00  ia  grosse. 
Grandes  boltes,  3  douzaines  par  cais- 
se.  a    $36.00  la   grosso. 

Sauce  Worcestershire 15.00 

"Perfection",  %  pt.  h  $15.00  la  grosso. 

3  douzaines  par  caisse. 

W.   CLARK,    LIMITED, 
Montreal 
Corned    Beef    Comprcsse    .  .%8.     2.00 
Corned    Reef    Compress^    ..Is.     4.00 
Corned    Reef    Compresse    ..2s.     9.25 
Corned    Reef   Compress^    ..   6s.  34.75 


Corned    Ro.  i    lompresse'    ..14s. 

■of %s.     2.00 

i Is.     4.80 

l 2s.     0.25 

Bt 6s.  34.75 

B  euf  boullll Is.     4.80 

Boi  ii f  boullll 2s.     9.25 

R  sent  houllli Gs.  34.75 

i   .mi  gel£e Kb.    o.oo 

i    on    gel£e Is.     0.00 

l'(V(  b     an     lard .    Bauce     Chill,   6tl- 
quette    rouge  ot    doree,  4    dou- 
zainos  a  la  caisse,  la  douzaine.  .0.90 
do     i    douzaines,   la  douzaine..  1.25 
dn     grosses  bottes,  -  douzaines, 

la  douzaine 2.30 

do    a  la  Vegetarienne,  avec  sau- 
ce tomates,  botteB  do  42  lbs. .2.25 
do    au  lard,  grandeur  l'->  . .  . . 

Sauce  Chili,  la   douzaine 1.90 

Pleda  de  cochona  sans  os  ..   ..is. 4. 90 
Pleds  de  cochona  sans  os  ..   ..2s. 9. 90 
Boeuf  fume  en  tranches,  boltes  de 
fer-blanc 3.40 


en     for  blanc,     boeuf,     jambon, 

langue,  veau,  glbler Vis. 0.75 

Viand. s    on    pots,    epieoes.    on    f.-r- 

blanc,    boeuf,    jambon.    langue, 
voau.  glbler %s.l.40 

Viand,  s   en   pots,   epieoes,  en  ver- 
re,  poui.t.  jambon,  langue  ..'.is. 2. 40 

Languea i^s. 

Languea is. 

Languea   de   boeuf.   en  bottes  en 
for  blanc 

Languea   de   boeuf,   on  boltes   en 
fer-blanc is. 8. 40 

Languea  de   boeuf,   on  bottes  en 
fer  blanc Us. 13. 40 

Languea   do   boeuf,   on  bottea   en 
for  blanc 2s. 17. 20 

Languea  en  pots  do  verre  ..    .. 

Languea  de  boeuf,   pots  de   ver- 
re   tattle  l%14  50 


Boeuf   fume  en  tranches,  pots  en 

voire Is. 3. 90 

Boeuf  fume  en  tranches,  pots  en 

voire Hs. 1.80 

Boi  uf  funic  .  ii  tranches,  pots  en 

voire 2.80 

Langue,  jambon   et  pate'   do  veau 

%s.2.35 

Jambon  el  pa\td  de  veau  ..  ..%s.2.35 
Maudes    en    pots,  eplc^es,  bottes 


Langue  de  boeuf,  pots  de  verre 
2s.19.70 

Mince    Moat    on    "tins"   cachetees 

bormetiquement , 

Mince  Moat is.  2.00 

Mince   Moat 2s.  4.00 

Mince  Meat 5s. 12. 90 

En  sceaux   de    25   livres    ..     ..   0.15 

En  cuvea 0.15 

sous  verre 3.25 
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tpiClCFS  Z  Tout  epicier  devrait  consulter  les 
rapports  de  I'analyste  du  Gouvernement  sur  la  Creme  de  Tartre  et  qui  montrent  la  force, 
la  qualite  et  la  purete  des  differentes  especes  sur  le  marche.  L'analyse  dans  chaque  cas 
prouve  que  la  Creme  de  Tartre  de  Gillett  est  chimiquement  pure.  Le  plus  recent  bulle- 
tin concernant  la  Creme  de  Tartre  publie  par  le  Departement  du  Revenu  de  I'lnterieur  est 
le  No  263,  on  le  trouvera  a  la  fois  interessant   et  instructif. 


GILLETT'S  CREAM  TARTAR 

LES    PRODUIT3     GILLETT    SONT 
LES   MEILLEUrS  ET   LES  PLUS  PURS 

MGILLEIICOMPANTIMIED 

TORONTO,  C3NT. 

MONTREAL  WINNIPEG 


^^^ICM^Tp^ 


Un  mot,  M.  le  Commis,  de  la  marque  de  fabrique  sur  les 
aliments  marins  marque  BRUNSWICK 

SUPPOSONS  que  vous  etes  un  vendeur  de  bijouterie  et 
qu'un  client  vous  demande  un  article  d'argenterie. 
Pourprouver  la  qualite  de  l'article  vous  indiquerez  la  mar- 
que "Sterling"'—  la  g'arantie  de  la  qualite  recommandable. 

De  la  meme  maniere— lorsque  la  menagere  demande 
une  boite  de  sardines  ou  un  aliment  marin  quelconque, 
vous  pouvez  lui  donner  un  produit  de  la  marque  Bruns- 
wick et  elle  sait  que  la  marque  de  fabrique  "C-B"  est  une 
g'arantie  suffisante  d'un  produit  de  premiere  qualite,  qui 
ne  manquera  pas  de  lui  plaire. 

Le  Bulletin  No.  423,  publie  par  le  Laboratoire  des 
Aliments  et  des  Drogues  du  Ministere  du  Travail  et  du 
Commerce,  Ottawa,  montre  que  les  SARDINES  DE  LA 
MARQUE  BRUNSWICK  RENFERMENT  UN  PLUS  HAUTPOURCENTAGE  DE 
CALORIES  ALIMENTAIRES  QUE  N'IMPORTE  QUEL  AUTRE  POISSON  OU 
VIANDE  EN  CONSERVES  (le  boeuf  marine  excepte).  Un  avantag'e  comme  celui- 
ci  merite  d'etre  mentionne  lorsqu'on  fait  une  vente. 

Vous  n'avez  peut-etre  pas  en  stock tous  les  produits  dela  marque  "B-C"  ?  Nous 
en  donnons  une  liste  ici'  lisez-la. 

Les  six  autrea    sont  : 

Y±  Sardines  a  l'Huile,  )4  Sardines  a  la  Moutarde,  Finnan  Haddies  (boites  ovales  et  rondes), 

Hareng  Saur  Hareng  a  la  Sauce  aux   Tomates,  Clams, 

CONNORS  BROS.,  LTD.  black's  harbor,  n.  b. 


L'un  des  six  articles 

recommandables 


En    ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 


LE  PRIX  COURANT 
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Commerce,   Finance,    Industrie,   Assurance,    Etc. 
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Compagnie   de   Publication   des   marchands-detaillants 

du  Canada,   Limitee, 

Telephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 
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ABONNEMENT 


PAR   AN. 


Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00 

Canada $2.50 

Etats-Unis $3.00 

Union  postale,  frs.  .    .    .  20.00  | 

Circulation   assermentee  et  auditee  par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  plein  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a   Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
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La  signature  de  la  paix 


La  semaine  que  nous  venous  de  passer  restera 
memorable  dans  les  annates  du  nionde,  car  elle  a  vu 
se  derouler  un  des  plus  grands  evenements  dont  les 
homines  aient  pu  etre  temoins:  la  signature  de  la 
paix  qui  met  fin  a  la  plus  grande  guerre  de  l'histoire 
et  qui  se  teinte  d'un  sentiment  d'idcalisme  que  les 
precedentes  ne  revetaient  pas,  aoucieuaea  aeulemenl 
de  regler  des  questions  de  frontieres  el  de  diacuter 
des  questions  d'interet  materiel.  La  pais  dict£e  par 
les  Allies  a  cette  marque  caracteristique  admirable: 
c'est  qu'elle  tend  a  ameliorer  les  conditions  humai- 
ncs  et  a  proteger,  non  pas  les  intcrets  d'une  nation 
au  detriment  d'une  autre,  mais  de  concilier  lea  Inte* 
rets  de  chacune  pour  en  assurer  le  bonheur  el  la 
prosperity  dans  une  paix  durable. 

L'intention  est  magniflque;  atteindra-t-elle  son 
bui?  L'avenir  nous  le  dira.  De  toutea  [aeons,  elle 
lemperera  les  haines,  amoindrira  les  possibilities  de 
guerre  et  assurera  au  monde  le  regne  d'une  Justice, 
sinon  parfaite,  du  moins  plus  proche  de  notre  degre* 
de  civilisation  et  plus  en  rapport  avec  nos  aspira 
tions  modernes. 

Lorsque  le  traite  de  paix  aura  ete  rati  fie.  les 
relations  commercials  reprendront  entre  les  ad- 
versaires  et  la  guerre  des  amies  termini'!'  laissera 
place  a  une  guerre  industrielle  et  cemmerciale 
achai  n<(  qui  exigera  de  nous  toute  la  concentration 
de  nos  vitalites  et  de  nos  energies.  Quelle  situation 
sera  creee  par  cette  reprise  des  relations  commer- 
cials des  pays  allies  avec  l'Allemagne  et  ses  corn- 
parses?  La  encore  nous  nous  trouvons  en  face  de 
Finconnu    et   les    suppositions    que    nous    pouvons 


emettre  ne  sauraient  etre  qu'une  opinion  contes- 
table que  seule  l'orientation  i>rochaine  des  evene- 
ments  pourra  conflnner  ou  refuter. 

Aussi  t'puisee  que  puisse  etre  l'Allemagne  par 


Le    Marechal    Foch.   I'artisan   de   la   paix   glorieuse   qui   vient 
d'etre    signee    par    les    Allies. 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       /L £3r m/CWX 

AftPIT     ^fl  P  CT  T     &  RAPPB/ffEDE 
URKLAI       WLal       BONSPRBMS. 
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la  guerre  offensive  de  quatre  annees  qu'elle  nous  a 
imposee  et  par  ses  troubles  revolutionnaires  inter- 
nes, n'a-t-elle  pas  avec  son  esprit  methodique  bien 
oonnu  prepare  l'offensive  commerciale  que  tot  ou 
tard  elle  lancera  sur  le  monde?  N'oublions  pas 
qu'elle  est  restee  intacte  dans  ses  moyens  indus- 
triels,  qu'elle  n'a  pas  subi  les  destructions  de  1'inva- 
sion,  qu'elle  a  garde  des  forces  vives  qui  ne  deman- 
dent  qu'a  se  depenser  en  matiere  de  revanche  d'nn 
ordre  different.  Et  reconnaissons-le  franchement 
pour  mieux  nous  en  mefler,  les  Allemands  sont  pas- 
ses maitres  dans  Tart  industriel  et  commercial,  et 
surtout  dans  l'art  de  la  diffusion,  de  la  distribution 
des  rparchandises  aux  quatre  coins  du  monde. 

Demain  elle  va  inonder  les  marches  mondiaux 
de  ses  agents  et  de  ses  produits.  C'est  le  temps  de 
nous  tenir  en  garde. 

Cet  element  de  concurrence  va-t-il  enfln  faire 
baisser  les  prix  des  denrees  alimentaires,  des  vete- 
ments  et  autres  articles  necessaires  a  notre  vie  et 
a  notre  genre  d'existence?  II  est  certain  que  l'Alle- 
mand  pour  avoir  la  faveur  de  nos  ordres  devra  faire 
des  conditions  exceptionnelles  de  bon  marche  et 
mettre  a  notre  disposition  tout  ce  que  le  mot  "ser- 
vice" contient  d'efficacite.    Pourra-t-il  le  faire? 

C'est  a  ce  point  de  la  question  qu'intervient 
1'element  de  matiere  premiere  dont  les  pays  cen- 
traux  doivent  etre  passablement  depourvus.  II  est 
fort  probable  que  l'Allemagne  experte  en  l'art  d'en- 
queter,  pour  ne  pas  dire  espionner,  a  du  s'enquerir 
par  l'intermediaire  d'agents  speciaux  des  sources 
d'approvisionnements  disponibles  et  acquerir  les 
matieres  necessaires  pour  redonner  a  ses  usines 
leur  activite  d'autrefois.  Ce  mouvement  d'achat  est 
de  nature  a  maintenir  les  prix  et  meme  a  les  orien- 
ter  vers  la  hausse.  De  fait,  les  pays  d'Europe  sont 
pris  d'une  veritable  frenesie  d'achat  qui  s'explique 
d'ailleurs.  Les  besoins  sont  enormes,  les  dommages 
sont  considerables,  il  faut  combler  les  uns,  retablir 
les  autres;  c'est  la  periode  de  reconstruction  predite 
qui  commence  avec  son  activite  febrile  et  ses  pro- 
blemes  nouveaux. 


Et  ceci  nous  indique  que  la  paix  glorieuse  qui 
vient  d'etre  signee  et  a  laquelle  s'associent  les  grands 
noms  des  generaux  et  des  homines  d'Etat  qui  en  ont 
precipite  la  venue,  ne  doit  pas  nous  trouver  enclins 
a  l'indolence  et  a  la  certitude  du  lendemain.  Re- 
jouissons-nous  certes  de  la  signature  de  la  paix, 
soyons-en  fiers,  mais  travaillons  a  supporter  le  Iourd 
fardeau  d'honneur  qu'elle  nous  impose  et  accom- 
plissons  vaillamment  les  taches  qui  nous  assureront 
la  victoire  economique  qui  completera  la  victoire 
des  armes. 


LA   PROCHAINE   EXPOSITION    DE   QUEBEC. 


La  grande  Exposition  Provinciale  de  Quebec 
pour  1919  s'ouvrira  le  28  aout  prochain  pour  se  ter- 
miner le  7  septembre.  Le  titre  de  cette  Exposition 
sera  "L'Annee  de  la  Paix". 

En  effet,  la  Commission  est  actuellement  a  pre- 
parer un  programme^  qui  marquera  brillamment  le 
commencement  de  l'ere  de  la  paix.  C'est  un  fait 
digne  de  mention  que  pendant  les  quatre  annees 
qu'a  dure  la  guerre,  cette  entreprise  quebecoise  a 
persiste  avec  succes,  malgre  la  crise  economique 
intense  qui  a  bouleverse  tous  les  pays  et  arrete  le 
developpement  du  notre  en  particulier.  Aussi,  au 
cours  de  la  prochaine  exposition,  non  seulement  on 
celebrera  la  paix,  mais  on  fetera  ce  triomphe  de 
1'Exposition  de  Quebec  remporte  sur  la  crise.  On 
veut  faire  des  fetes  inoubliables  a  cette  double  oc- 
casion. L'agriculture,  le  commerce  et  l'industrie  en 
retireront,  si  1'on  en  juge  par  les  prix  qui  seront  ac- 
cordes,  des  avantages  inappreciables.  Aussi,  tous 
les  commercants,  les  industriels  et  les  agriculteurs 
de  notre  province  sont  instamment  invites  a  assister 
a  ces  grandes  fetes  du  commencement  de  septembre 
prochain. 


LE  PRESIDENT  DES  RAFFINER1ES  DE  SUCRE 
EST  OPTIMISTE 


L'entree  du   palais  de  Versailles  ou  fut  signee   la  paix. 


A  l'assemblee  annuelle  de  la  "Atlantic  Sugar 
Refineries  Ltd.,  le  president  D.  Lome  McGibbon  a 
declare  que,  en  outre  de  l'augmentation  du  chiffre 
d'affaires  a  l'interieur  du  pays,  l'exportation  du  Su- 
cre raffine  etait  de  plus  en  plus  importance.  Les 
pays  europeens  qui  comptent  aujourd'hui  parmi  les 
acheteurs  sont  la  Grande  Bretagne,  la  France  et  la 
Grece.  Mr  McGibbon  declare  cependant  que  sa 
maison  donne  tout  d'abord  une  attention  particu- 
liere  aux  besoins  domestiques. 

En  ce  qui  concerne  les  approvisionnements,  le 
president  declare  que  sa  maison  a  en  mains  suffi- 
samment  de  produits  manufactures  pour  repondre 
aux  besoins  jusqu'en  sptembre  ou  octobre  pro- 
chain. 
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LA  COMMISSION   DU   COMMERCE. 


Les  depeches  d'Ottawa  nous  apprennent  que 
l'honorable  M.  Arthur  Meighen  vient  de  presenter 
un  projet  de  loi  dans  le  but  de  constituer  une  com- 
mission du  commerce.  Cette  commission  sera  com- 
posee  de  trois  commissaires  dont  l'un,  le  president, 
(I cvra  etre  un  juge  ou  un  avocat  depuis  au  moins 
dix  ans.  Ces  commissaires  seront  nommes  pour  une 
periode  de  dix  annees.  Au  temps  ou  nous  allons 
sons  presse,  nous  n'avons  pas  eu  le  temps  d'etudier 
en  detail  les  clauses  de  cette  mesure,  mais  nous  y 
reviendrons  dans  notre  prochain  numero.  Pour  le 
moment,  nous  pouvona  dire  que  les  pouvoirs  de 
cette  commission  sont  tres  etendus.  Ce  sera  en 
quelque  sorte  un  tribunal  du  commerce,  et  ils  auront 
droit  de  s'enquerir  des  conditions  affectant  les  prix 
de  tout  article  de  commerce,  et  de  determiner  s'il  y 
a  entente  entre  les  producteurs  dans  une  meme 
ligne  de  commerce,  ou  entre  les  producteurs  et  les 
distributeurs,  et  si  les  m£thodes  employees  sont  ou 
he  sont  pas  dans  l'interet  public.  La  creation  de 
cette  commission  du  commerce  est  tres  utile  pour 
B'occuper  du  commerce  Interieur  du  Canada,  si  les 
homines  nommes  sur  cette  commission  soni  des 
hoiniues  comp£tents,  connaissant  Men  le  probleme 
de  la  production  et  de  la  distribution  tel  qu'il  doit 
§tre  applique1  dans  un  pays  comme  le  notre.  ou  la 
population  est  restreinte,  et  le  territoire  a  couvrir 
tres  considerable.  Elle  pourra  raire  disparaitre  cette 
concurrence  deloyale  qui  existe  dans  le  commerce, 
et  qui  dans  bien  des  cas  est  ruineuse  pour  le  con- 
so  amateur,  et  elle  pourra  egalement  eliminer  cer- 
taines  pratiques  qui,  jlisqu'a  present,  ne  tombenl 
pas  sous  le  coup  de  notre  code  penal,  mais  qui.. 
comme  question  de  fait,  prennent  avantage  d'une 
certaine  proportion  de  notre  population,  qui,  n'ayant 
pas  toutes  les  eonuaissances  eeonomiques.  est  ex- 
posee  a  eroire  les  boniments  de  certains  commer- 
gants  pen  scrupuleux.  L'on  se  rappelle  le  travail 
tres  considerable  que  s'etait  imposee  a  ce  sujet  l'As- 
Bociation  des  Marchands  Detaillants  du  Canada  [nc 
en  1917  en  collaboration  avec  les  marchands  de  gros 
et  manufacturers.  Ce  travail  accompli  alors  est  sur 
le  poinl  de  porter  ses  fruits,  et  esperons  que  cette 
entreprise  sera  conduite  a  bonne  tin  dans  l'interet 
du  consommateur,  du  producteur  et  du  distributeur 


LA   COMPAGNIE    DE   GROS  CANADIENNE 
LIMITEE 


Dans  notre  dernier  numero.  nous  attirions 
['attention  de  nos  lecteurs  sur  la  situation  Qnan- 
ciere  de  la  Compagnie  de  Gros  Canadienne  Limi- 
tee. D'apres  la  correspondance  que  nous  avons  re- 
cue,  il  est  evident  qu  un  nombre  assez  considera- 
ble de  marchands  dans  la  Province  de  Quebec  out 
accorde  une  certaine  contiance  aux  belles  paroles 
des  promoteurs  de  cette  compagnie.     Ils  en  seront 


probablement  quittes  pour  charger  au  compte  de 
l'experience  les  quelques  centaines  de  dollars  qu'ils 
ont  souscrit  dans  le  capital-actions  de  cette  com- 
pagnie. 

Les  promoteurs  de  cette  compagnie  sont  des 
gens  qui  s'y  connaissent  en  fait  d'organisation. 
Ils  ont  bien  soin  de  faire  signer  une  souscription 
d'actions,  de  se  faire  payer  un  certain  montant 
comptant,  et  d'obtenir  des  billets  promissoires 
pour  la  balance  de  la  souscription.  Ces  billets  sont 
sans  doute  immediatement  transport's  dans  les 
mains  d'une  tierce  personne  qui  est  supposee  les 
d&enir  de  bonne  foi,  ce  qui,  au  point  de  vue  legal. 
donne  le  droit  a  cette  tierce  personne  den  exiger 
le  paiement  a  ech£ance.  Nous  n'h'sitons  pas  a 
dire  que  la  bonne  foi  de  cette  personne  peul  • 
mise  en  doute,  parce  qu'elle  fait  l'escompte  des  bil- 

ainsi  obtenus  par  ces  promoteurs  depuis  deja 
assez  longtemps  el  consequemment  avec  connais- 
sance  de  certains  faits.  Bon  nombre  de  mar- 
chands se  rappelleronl  la  compagnie  organisee  par 
les  memes  personnes,  c'est-a-dire  Monsieur  .1 
Helanger  le  secretaire  employanl  apparamment 
un  certain  monsieur  Rivard  comme  solliciteur 
dune  compagnie  faisanl  affaires  sous  le  aom  de 
"La  Chaussure  Rationale  Limitee'.  in  montant  de 
capital  relativemenl  ires  elev^  a  e"te"  30uscri1  et  pay'' 
dans  cette  derniere  compagnie.  Les  memes  me- 
thodes  avaienl  6te"  employees  que  celles  doni 
servent  ces  messieurs  pour  monter  la  Compagnie 
de  Gros  Canadienne  Limitee.  L'on  represent  ait 
an\  marchands  qu'en  devenanl  actionnaire  de  cet- 
te compagnie,  qu'ils  pourraienl  acheter  les  mer- 
chandises a  telles  conditions,  qu'ils  pourraienl  fa- 
cilemenl  faire  la  concurrence  aux  maisons  faisanl 
affaires  par  la  malic.  Malheureusement,  pour  les 
Bouscripteurs,  ils  s'apercevronl  que  bien  des  (ho- 
ses sont  |)lus  faciles  a  dire  qu'a  faire.  "La  chaus- 
sure Rationale  Limitee"  est  maintenanl  en  liqui- 
dation, et  ii  seraii  surprenant  que  les  actionnaires 
puissenl  retirer  meme  une  faible  partie  de  leur  mi- 
se. Le  meme  soil  attend  evidemnient  les  aetion- 
aaires  de  la  Compagnie  de  gros  Canadienne  l. 
Nous  engageons  les  marchands  a  etre  prudents  et 
a  ne  pas  s'engager  16geremenl  dans  toute  affaire 
nouvelle  a  moins  d'avoir  obtenu  les  informations 
exactes  de  personnes  comp€tentes  dans  la  matiere. 
11  est  facile  pour  tout  niarclnrid  de  se  renseigher, 
car  nous  leur  ofifons  gracieusemenl  de  leur  don- 
ner  toute  information  sur  Ce  sujet. 


L'HUILE  D'OLIVE  CONTINUE  A  ETRE  RARE 


La  rarete  des  produits  alimentaires  continue  a  di- 
minuer  les  approvisionnements  —  Les  prix 
seront  eleves  et  les  expeditions  differees. 


II  continuera  a  v  avoir  une  rarete  d'huile  d'oli- 

\e  sur  le  marche  canadien.   telle  est    1'opi'iion   d'un 
des  principaux  importateurs  de  cette  ville. 
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Un  arrivage  considerable  d'huile  d'olive  est 
venu  au  Canada  au  debut  de  cette  annee,  mais  il  a 
ete  rapidement  epuise.  Nous  en  avons  vendu  pres 
de  10,000  gallons  en  tres  peu  de  temps  nous  dit 
notre  correspondant,  mais  il  a  ete  tres  difficile  de 
s'approvisionner  a  nouveau  plus  tard  et  nous  ne 
nous  attendons  pas  a  quelque  amelioration  dans  ce 
sens  avant  quelque  temps. 

La  rarete  des  produits  alimentaires  est  cause  du 
manque  d'huile 

La  raison  du  manque  d'huile  est  la  rarete  ge- 
nerate des  produits  alimentaires  en  Europe.  Les  re- 
serves d'olives  et  d'huile  en  Espagne  ont  ete  em- 
ployees pendant  la  guerre  et  le  marche  est  comple- 
tement  depourvu  ou  du  moins  il  offre  beaucoup 
moins  de  reserve  qu'a  l'ordinaire.  II  n'y  a  que  peu 
ou  pas  de  reserve  actuellement  en  Espagne.  Et  s'il 
n'y  en  a  pas,  il  est  a  craindre  que  les  demandes  ca- 
nadiennes  ou  etrangeres  ne  puissent  etre  remplies. 
Notre  correspondant  ajoute:  II  se  passera  de  longs 
mois  avant  qu'il  y  ait  une  amelioration  quelconque 
dans  nos  approvisionnements.  La  nouvelle  recolte 
ne  pourra  nous  parvenir  avant  la  fin  de  cette  annee 
ou  le  commencement  de  la  prochaine. 

Les  expeditions  sont  rares 

En  plus  de  la  grande  demande  de  ces  produits, 
il  y  a  une  reelle  disette  dans  les  transports  des 
ports  europeens.  Les  importateurs  ne  peuvent  ja- 
mais etre  certains  de  trouver  de  la  place  pour  leurs 
chargements  et  par  suite  des  conditions  actuelles 
de  tous  les  transports,  il  ne  peut  y  avoir  aucune 
certitude  que  les  aprovisionnements  pourront  nous 
parvenir  ici.  Les  prix  ont  quelque  peu  flechi  et  les 
cours  sont  meilleurs  ou  tout  au  moins  un  peu  plus 
bas  qu'ils  ne  l'etaient  il  y  a  plusiers  mois. 

Un  des  facteurs  a  considerer  c'est  le  grand  be- 
soin  qu'a  le  pays  de  production  de  la  plus  grande 
partie  de  l'approvisionnement  en  olives  et  en  huile 
d'olives.  Avec  la  rarete  des  autres  produits  la  de- 
mande a  ete  beaucoup  plus  forte  qu'en  temps  nor- 
male.  Cette  situation  durera  encore  pas  mal  de 
temps,  declare  notre  correspondant. 


LA  CONFISERIE  SE  VEND  BIEN  AUTANT  POUR 

LA  CONSOMMATION   INTERIEURE  QUE 

POUR  L'EXPORTATION 


Le  Canada  a  approvisionne  de  matieres  premieres 
le  marche  etranger  —  Les  demandes  pour  la 
consommation  domestique  augmentent  egale- 
ment  —  La  prohibition  a  ete  un  des  facteurs 
de  cette  augmentation  —  Les  manufacturiers 
sont  optimistes. 


Les  fabricants  de  bonbons  et  de  confiseries  di- 
verses  sont  heureux  de  l'excellent  chiffre  d'affaires 
actuel  qui  est  attribuable  autant  aux  demandes  de 


l'exportation  qu'aux  besoins  de  la  consommation 
domestique. 

Je  suis  d'opinion,  nous  declare  un  des  plus  im- 
portants  fabricants,  que  notre  commerce  en  gene- 
ral fait  actuellement  un  chiffre  d'affaires  beaucoup 
plus  grand  et  que  toutes  les  fabriques  travaillent, 
dans  la  plupart  des  cas,  a  leur  plein  rendement. 

D'apres  sa  propre  experience,  notre  correspon- 
dant declare  que  la  situation  a  ete  bien  plus  favo- 
rable pour  le  fabricant  et  qu'il  a  ete  a  meme  de 
prendre  avantage  de  la  demande  qui  existait. 

Approvisionnements  abondants 

II  faut  rappeler  qu'il  y  a  eu  une  grande  disette 
de  sucre  il  y  a  quelques  mois.  Les  embargos  sur 
l'importation  et  l'exportation  ont  ete  nombreux  et 
severes  et  jusqu'en  novembre  dernier  la  fabrication 
etait  obligee  de  se  plier  a  ces  restrictions.  II  en  est 
tout  autrement  ajourd'hui  et  on  peut  se  procurer 
tout  le  sucre  necessaire.  Le  beurre  de  cacao,  les 
sirops  et  les  autres  matieres  premieres  peuvent 
s'obtenir  plus  librement,  quoique  un  ou  deux  de 
ces  importants  produits  aient  ete  plutot  difficiles  a 
obtenir. 

Avec  la  disparition  des  restrictions  sur  la  qua- 
lite  de  sucre  qu'il  pouvait  employer,  le  fabricant  a 
ete  mis  a  meme  de  continuer  a  fabriquer  des  lignes 
regulieres  ou  nouvelles  de  bonbons  qu'il  ne  pouvait 
pas  faire  auparavant  sur  une  grande  echelle. 

i 
Marches  interieur  et  exterieur. 

On  s'est  occupe  tout  d'abord  de  la  consomma- 
tion domestique  ou  la  demande  allait  toiijours  en 
augmentant.  La  prohibition  a  ete,  croit-on  un  fac- 
teur  important  dans  l'augmentation  du  commerce 
de  la  confiserie.  La  jeunesse  canadienne  aime  les 
bonbons  et  en  consomme  davatange.  Mais  la 
jeunesse  etrangere  est  un  grand  acheteur  de  confi- 
series. Quelques  jeunes  gens  vont  acheter  jusqu'a 
deux  et  trois  boites  de  bonbons  par  semaine.  lis 
semblent  aimer  les  bonbons  et  en  achetent  large- 
ment. 

On  a  pense  que  cette  habitude  deviendrait  de 
plus  en  plus  grande  et  que  les  jeunes  Canadiens  ai- 
meraient  de  plus  en  plus  a  acheter  des  confiseries. 
II  y  a  une  demande  pour  un  bonbon  de  bonne  qua- 
lite  a  un  prix  populaire.  Le  marche  domestioue  est 
tres  actif  a  l'heure  actuelle. 

Le  marche  d'exportation  est  egalement  excel- 
lent pour  le  moment.  La  plus  grande  partie  des 
produits  s'en  vont  en  Angleterre.  On  en  a  besoin 
la-bas  a  cause  des  restrictions  sur  l'importation  de 
beaucoup  de  matieres  premieres.  Les  affaires  ont 
ete  en  general  beaucoup  plus  satisfaisantes  au 
point  de  vue  du  credit,  car  les  commandes  ont  ete 
en  regie  generale  payees  comptant  avant  charge- 
ment.  Plusieurs  maisons  ont  des  commandes  d'a- 
vance,  quelques-unes  pour  une  periode  d'au  moins 
un  an  et  demi. 
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La  marque  de  fabrique  devenant  de  plus  en  plus  un 
facteur  de  vente  —  donne  au  produit  une  indi- 
viduality qui  fait  fortement  appel  a  I'esprit  du 
public.  —  Histoire  de  I'origine  et  de  la  signifi- 
cation de  certaines  marques. 


L'ere  de  l'annonce  a  introduit  l'ere  des  mar- 
ques de  fabrique.  II  y  a  peu  de  points  dans  l'exploi- 
tation  des  qualites  des  produits  qui  ne  puissent  etre 
plus  on  moins  commune  a  un  certain  nonibre  de  fa- 
bricants.  II  peut  y  avoir  parmi  les  fabricants  des 
differences  qui  ne  peuvent  pas  etre  mises  en  evi- 
dence par  le  nom  ordinaire  du  produit  vendu.  C'est 
ainsi  qu'est  nee  la  marque  de  fabrique.  Ce  facteur 
a  augmente  d'iniportance  d'annee  en  annee  jus- 
qu'a  atteindre  le  point  actuel  ou  chaque  fabricant 
d'iri  article  le  produit  sous  une  marque  de  fabri- 
que determinee.  Ces  marques  de  fabriques  eont  ar- 
ii\i'es  en  beaucoup  de  cas  a  avoir  une  valeur  d6fi- 
nie  et  tangible.  Quelques-unes  des  meilleures  mar- 
ques connuea  sont  evaluees  actuellement  a  des  mil- 
dions  de  dollars.  Ceci  parce  qu'on  croit  que  la  eon- 
naissance  de  ce  nom  par  le  public  est  un  des  meil- 
leurs  facteurs  de  vente. 

Ces  noma  out  Bouvenl  une  histoire  interessan- 
te.  Quelquefois  ils  out  ete  clioisis  an  [lasard,  d'au- 
tres  Cola  ils  derivent  d'une  Idee  Intimement  asso- 
ciee  aux  marchandises. 

Void  l'bistoire  du  choix  de  la  marqiu  (Tun 
certai'i  nombre  de  produita  <i ni  sont  familierement 
(■(iiimis  dans  le  commerce  d'6picerie. 

L'Histoire  de  Barrington  Hall 

Depuis  pres  de  vlngl  ana,  le  dessin  d'une  jolie 

residence  coloniale  a  ete  employe*  BUT  les  etiquettes 
de  la  Harrington  Hall  conime  marque  de  fabrique 
par  la  Baker  Company.  Quand  cette  marque  de 
cafe  a  ete  mise  sous  forme  soluble,  le  dessin  et  le 
nom  out  ete  conserves. 

Les  fabricants  out  recu  beaucoup  de  deman- 
des  au  Bujet  de  cette  marque  de  fabrique  et  en  re- 
ponse  ils  out  explique  que  Harrington  Hall  est  la 
residence  de  la  famile  Baker,  a  Roswell,  Georgie, 
pres  d'Atlenta. 

Mine  W.  E.  Haker,  mere  des  trois  fis  Baker  qui 
sont  respectivement  le  president,  le  vice-presi- 
dent et  le  seeretaire-tresorier  de  la  Baker  Impor- 
ting Company,  y  reside  encore. 

Barrington  Hall  est  une  conbinaison  des  ar- 
chitectures anglaises  et  meridionale  avec  des  co- 
lonnes  gothiques  qui  courent  dans  toute  la  hau- 
teur de  1'edifice,  d'uiii  contraste  agreable  dans  leur 
blancheur  avec  le  vert  des  beaux  arbres  et  des  bos- 
quets qui  enyironnent  l'endroit. 


La  maison  Barrington  a  toujours  ete  fameuse 
dans  le  Sud  pour  le  bon  cafe  qu'on  y  servait  et  il 
etait  tout  naturel  que  les  fils  adoptassent  le  nom  et 
la  maison  elle-meme  comme  marque  de  commerce 
lorsqu'ils  debuterent  dans  le  commerce  des  cafes. 

La  marque  "SALADA"  est  un  mot  heureux 

Beaucoup  de  nonis  bien  employes  comme 
an  nonces  ont  ete  choisis  au  petit  bonheur.  Ils  ne 
sont  cependant  pas  moins  efficaces  pour  cette  rai- 
son.  Parmi  les  noms  bien  connus  on  peut  citer  ce- 
lui  du  the  "SALADA".  En  fait,  le  nom  a  ete  choisi 
au  hasard  dans  un  annuaire  des  jardins  de  the  de 
Ceylan,  surtout  parce  qu'il  etait  facile  a  prononcer. 
"SALADA"  etait  le  nom  d'un  petit  bureau  de  poste 
a  Ceylan  et  il  y  a  eu  probablement  une  plantation 
de  the  de  ce  nom  a  un  moment  donne.  Cependant 
le  nom  a  disparu  dans  les  annuaires  recents.  Le 
nom  a  6te"  largement  annonce  depuis  de  nombreu- 
ses  annees  et  au  moyen  de  cette  publicity  a  acquis 
une  valeur  marchande  Men  definie. 

l.a  compagnie  emploie  encore  actuellement  lea 

les   menies   let tres-hlocs  qu'eUe   a    choisies   il   J    a    _'•". 

ana. 

INDIAN  CHIEF,  une  page  de  l'bistoire  indienne 

La  raison  pour  laquelle  les  mots  "Indian  Chief 
ont  §te*  adopte^a  par  slum  &  Ellis,  Pocologan,  N.B, 
comme  marque  de  fabrique  a  «'>te  que  Pocologan 
est  un  nom  Indien.  D'apres  une  legende  il  y  avail 
un  village  i-idien  autrefois  a  cet  endroit,  dont  le 
chef   B'appelait    I'ocologan.   et    il   est    a    Bupposer, 

d'apres  les  vestigea  <pie  Ton  retrouve  le  long  de  la 
cote,  que  les  clovisses  formaient  le  principal  ali- 
ment de  cette  population.  11  y  a  de  nombreux  en- 
droits  aux  alentours  oil.  si  Ton  creuse  le  sol  a  quel- 
quea  pieda  (!<•  profondeur,  on  decouvre  une  couche 
solide  d'ecailles  de  clovisses  ava'it  une  profondeur 
de  1'  a  20  pieds  et  recouvrant  une  superticie  dun 
demi-acre  a  un  acre.  C'eat  la  raison  pour  laquelle 
cette  compagnie  Imprima  but  ses  boites:  "Pocolo- 
gan connut  une  bonne  chose  il  y  a  troia  cents  ans, 
faites-en  autant,  essayez-la". 

Confiance  en  la  Marque  de  Fabrique 

Les  mots  "Forest  Cream"  ont  ete  adoptes  pour 
certains  produits  de  Smalls  Ltd.  de  Montreal,  de- 
puis de  nombreuses  annees.  C'est  nous  qui  en 
sommes  les  createurs,  declare  M.  G.  \l.  Small,  le  di- 
recteur  gerant  de  la  compagnie.  Depuis  trois  gene- 
rations c'est  sous  la  designation  de  Creme  de  la 
Foret,    unique  nom  comprenant   le  sirop    d'erable, 
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les  caramels  etc.  .  .,  que  nous  offrons  les  produits 
de  la  foret  canadienne.  Nous  considerons  que  c'est 
une  marque  bien  appropriee  puisqu'elle  s'applique 
paiticulierement  a  ces  produits.  Nous  avons 
grande  confiance  dans  la  marque  de  fabrique  et 
considerons  que  les  noms  ou  mots  pour  distinguer 
un  article  out  plus  de  valeur  qu'un  dessin,  parce 
qu'un  nom  se  rappelle  a  l'esprit  du  consommateur 
aussi  bien  par  la  vue  que  par  l'ouie,  Landis  qu'un 
desssin  ne  se  rappelle  que  par  la  vue.  Nous  avons 
adopte  un  grand  nombre  de  noms;  en  realite  cha- 
cune  de  nos  lignes  est  vendue  sous  un  nom  distinct. 
Le  nom  "Small's"est  considere  comme  etant  la 
marque  la  plus  importante  employee  par  la  compa- 
gnie.  La  seconde  en  importance  est  la  marque 
"Forest  Cream",  elle  consiste  simplement  dans  les 
mots  "Forest  Cream"  sans  aucun  egard  pour  la 
form  e. 

DEL  MONTE,  un  nom  californien 


Faire  penser  au  produit 

Le  mot  "M AROMA"  employe  pour  designer 
l'un  des  produits  de  E.  W.  Jeffress  Ltd,  de  Walker- 
ville,  Ont.  est  un  nom  forge  qui  fait  penser  au  pro- 
duit. II  est  derive  des  mots  moutarde  et  arome. 
L'arome  est  donne  au  produit  d'apres  les  fabricants 
par  le  melange  de  la  creme  avec  la  moutarde 
d'apres  une  formule  particuliere  et  devient  ainsi 
une  base  logique  pour  la  marque  de  fabrique. 

L'emploi  du  nom  de  la  maison 

La  marque  de  fabrique  "IOCO"  de  l'lmperial 
Oil  Co.  est  employee  pour  le  vernis  a  meubles.  Le 
mot  est  derive  des  premieres  lettres  des  mots  Impe- 
rial Oil  et  de  l'abreviation  du  mot  compagnie.  Non, 
seulement  le  nom  est  enregistre,  mais  l'etiquette 
illustree  toute  entiere  est  enregistree  comme  mar- 
que de  fabrique  de  ce  produit. 


La  Calif ornie  si  riche  en  romans  et  en  tradi- 
tions offrent  beaucoup  de  jolis  noms  qui  nous  re- 
portent  aux  jours  lointains  ou  les  peres  espagnols 
conduisaient  leurs  bizarres  missions  dans  ses  rian- 
tes  vallees.  Parmi  ceux-ci,  aucun  n'est  aussi  typi- 
que  au  point  de  vue  de  l'amour  que  les  gens  appor- 
taient  pour  leur  patrie  adoptive  que  "Del  Monte" 
qui  signifie  "de  la  montagne". 

On  ne  pouvait  choisir  un  nom  mieux  appro- 
prie  que  Del  Monte  pour  representer  les  fruits  et 
les  legumes  qui  poussent  maintenant  si  abondam- 
ment  dans  les  fertiles  vallees,  qui  ont  ete  conver- 
ties  il  y  a  de  longues  annpes  en  verges  et  jardins 
primitifs  et  qui  sont  devenus  depuis  une  source  im- 
portante d'approvisionnement  pour  le  monde  en- 
tier. 

f 
» 

La  marque  "SKI"  indique  le  produit 

Le  mot  "SKI"  est  la  marque  de  fabrique  de  la 
Consolidated  Whaling  Corporation,  de  Toronto. 
"Whale  Steak"  a  ete  adopte  parce  que  ce  nom  sug- 
gerait  le  produit  employe.  SKI  est  une  espece  de 
baleine  qui  est  specialement  employee  pour  les  fins 
alimentaires,  aussi  lorsqu'on  eut  besoin  d'un  nom 
pour  le  nouveau  produit  qu'etait  la  viande  de  balei- 
ne, le  nom  s'offrit  de  lui-meme:  SKI. 

La  marque  de  fabrique  LLTX  fut  adoptee  en 
Angleterre  il  y  a  environ  19  ans  par  Lever  Bros. 
Ltd.  Le  produit  fut  d'abord  vendu  sous  le  nom  de 
"Sunbeam  Flakes"  mais  on  jugea  bon  de  n'avoir 
qu'un  article  clans  les  savons  qui  eut  un  nom  se 
rapportant  au  soleil.  On  fixa  le  choix  sur  le  mot 
LUX  comme  ayant  a  peu  pres  la  merae  significa- 
tion. Le  mot  LUX  fut  enregistre  au  Canada,  le  13 
juillet  1900,  mais  sa  vente  fut  a  peine  encouragee 
dans  ce  pays  jusqu'il  y  a  line  dizaine  d'annees. 


LA    PECHE    DU    SAUMON    DE    GASPE    DIMINUE 
DE  75% 


Un  de  nos  principaux  negociants  en  poissons 
est  d'avis  que  la  peche  du  saumon  de  Gaspe  pour 
1919  sera  a  peine  le  quart  de  la  normale.  Ceci  a  eu 
pour  effet,  la  semaine  derniere,  de  faire  monter  les 
nrix  qui  ont  atteint  35  a  40  cents  la  livre.  A  ce  prix 
ce  poisson  est  naturellement  tres  cher,  et  cepen- 
dant  les  clients  qui  peuvent  payer  accepteront 
neanmoins  ce  prix,  car  beaucoup  ont  une  preferen- 
ce marquee  pour  ce  genre  de  poisson. 

Ceci  est  un  des  exemples  ou  le  marchand  de 
poissons  a  ete  incapable  de  prevoir  la  peche  proba- 
ble du  poisson,  bien  que  la  rarete  de  cette  espece 
depuis  quelque  temps  pouvait  faire  presager  une 
production  limitee  pour  la  saison  actuelle. 


IL   FAUT   UNE   MARQUE   DE    FABRIQUE 
CANADIENNE 


LTne  chose  qu'il  faut  absolument  que  nous  fas- 
sions,  surtout  pour  le  commerce  d'exportation, 
c'est  d'etablir  une  marque  de  fabrique  qui  nous  soit 
propre,  un  dessin  particulier  que  Ton  reconnaisse 
partout  comme  venant  du  Canada  et  il  faut  que 
nous  nous  assurions  que  tout  article  sortant  du  Ca- 
nada avec  cette  marque  soit  conforme  a  l'echantil- 
lon,  non  seulement  pour  permettre  la  vente  des 
marchandises,  mais  aussi  pour  soutenir  la  reputa- 
tion des  fabricants  du  pays. 

(Extrait  du  discours  de  Lloyd  Harris,  Commis- 
saire  du  Commerce  Canadien  a  l'association  des 
Manufacturiers  Canadiens.) 
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LE  PRIX  DE  CE  QUI  SE  MANGE. 


Une  baisse  de  la  farine  I'hiver  prochain.  —  La 
viande  ne  se  vendra  pas  meilleur  marche  avant 
un  an.  —  Le  remede  au  mal  de  la  vie  chere: 
mangeons  du  poisson. 


M.    JOSEPH    QUINTAL 

En  entrant  dans  se  bureau  de  l'6difice  Beard- 
more  qui  donne  ['impression  d'une  calme  etude  de 
notalre,  on  ne  se  douterait  pas  qu'on  y  achete  el  que 
ehaque  join-  on  y  vend  plus  de  Me"  que  n'en  mange- 
ront  en  farine  dix  homines  en  cinquante  ans.  Cela 
tient  a  ceci,  que  les  grosses  affaires  se  traitent  sans 
bruit,  entre  gens  qui  mesurent  leurs  paroles  et  pour 
qui  une  fraction  constitue  sur  un  ordre  line  diffe- 
rence considerable.  La  Brme  Quintal  &  Lyncb  est 
faite  de  gens  de  cette  sorte  et  M.  Joseph  Quintal,  qui 
en  est  le  chef,  est  une  personnalite  canadienne- 
francaise  trop  connue  pour  que  nous  le  pretentions 
a  nos  lecteurs.  A  rencontre  des  homines  publics,  le 
president  de  la  Chambre  de  Commerce  souffre  mal 
que  Ton  parle  de  lui.  A  lui  rappeler  certaines  choses 
qu'il  a  faites,  qui  Bont  pourtant  tres  belies  et  pen 
connues,  on  le  brule  comme  avec  un  tison  rouge. 
Le  reporter  du  "Prix  Courant",  qui  en  connalt  quel- 
ques-unes.  n'a  pu  obtenir  son  interview  qu'au  prix 
de  la  promesse  formelle  de  les  taire.  C'est  du  reste 
un  service  a  rendre  a  ceux  qui  debut ent  dans  le  re- 
portage que  de  leur  indiquer  ce  moyen  sur  d'obtenir 
de  lui  tout  ce  qu'on  vent  et  plus  que  Ion  desire.  II 
s'agit  simplement  de  lui  dire: 

Monsieur  Quintal,  accordez-moi,  je  vous  prie, 
nut*  interview,  je  vous  jure  de  ne  pas  parler  de  vous. 

Aussitot.  car  il  sait  que  le  reporter  n'est  pas  un 
etre  sans  moralite,  qu'il  respecte  la  foi  juree. 
M.  Quintal  met  ses  connaissances  speciales  a  la 
portee  du  nouvelliste.  Ce  sont  des  renseignements 
qui  se  suivent  et  s'enchainent,  des  apergus,  des  in- 


dications, lies  par  des  raisonnements  surs.  mure- 
ment  refiechis,  auxquels  succedent  des  reticences, 
des  reserves,  car  M.  Quintal  est  de  ceux  a  qui  la  vie 
a  appris  que  toute  affirmation  categorique  est  dan- 
gereuse  des  qu'elle  porte  sur  l'avenir. 

A  qui,  mieux  qu'a  un  grand  ma'rchand  de  grains, 
pouvait-on  demander  si  le  prix  de  tout  ce  qui  se 
mange  va  continuer  a  monter,  si  la  courbe  de  hausse 
est  rendue  a  son  sommet  et  quand  nous  pouvons 
esperer  apercevoir,  meme  de  loin,  la  courbe  descen- 
dante  qui  seule  apportera  un  remede  au  mal  dont 
chacun  souffre  dans  son  porte-monnaie?  A  cette 
question,  fort  simple  en  apparence,  que  chacun  se 
pose  et  que  jamais  personne  ne  resoud,  M.  Joseph 
Quintal  nous  a  fait  la  reponse  suivante  qu'on  ne  lira 
pas  sans  interet: 

— A  l'heure  presente  la  recolte  est  loin  d'avoir 
bonne  apparence.  Nous  recevons  de  partout  des 
nouvelles  decourageantes  qui  ont  pour  effet  de 
maintenir  a  cours  de  hausse  les  cereales.  Mais  le 
ble  semble  moins  souffrir  que  l'prge  et  l'avoine  et 
les  emblavures  de  la  prairie  eanadienne  sont  super- 
bes.  Dans  ces  conditions  il  est  permis  d'esperer  une 
baisse  de  la  farine,  mais  pas  avant  I'hiver  toutefois. 
La  question  menu'  est  de  savoir  si  cette  baisse  aura 
sur  le  prix  du  pain  une  influence  tres  sensible,  car  la 
question  du  travail  pent  Lntervenif  et  imposer  au 
maftre-boulanger  des  frais  impossibles  a  prevoir  a 

l'heure   presente. 

— Reste  la  viande  qui  aprea  le  pain  constitue  la 
base  de  notre  alimentation.  Je  vous  dirai  de  suite 
qu'il  n'y  a  pas  de  baisse  a  prevoir  avant  un  an  et 

encore,  un  au  e'est  le  has  mot.  L'ensemble  des  trou- 
peaux  de  France,  que  ion  appelle  le  cheptel,  est  d6- 
cinii''.  ires  affaibli.  Les  cheptels  allemand  et  beige  le 
sont  davantage.  Or.  les  troupeaux  se  reconstit uent 
moins  vite  que  les  approvisionnenients  de  grain. 
D'ici  la  il  va  nous  lalloir  prendre  patience,  subir  la 
hausse  sans  trop  s(>  plaindre,  car  nous  avons  moins 
souffert  de  la  tourmente  que  la  Prance  et  (pie  la 
Helgique  et  nous  vivons.  materiellenieni  du  moins. 
plus  henreux  ici  (pi'on  ne  \it  en  Europe. 

— Prendre  son  mal  en  patience,  e'est  bien.  mais 
y  chercher  remede  alors  qu'il  est  en  somme  facile  a 
trouver,  e'est  mieux.  Pourquoi,  au  lieu  de  ne  man- 
ger que  de  la  viande,  ne  pas  manger  aussi  du  pois- 
son? Pourquoi  u'en  mangeons-nous  qu'en  careme. 
alors  que  le  poisson  est  reconnu  soutenanl  et  leger? 
Le  poisson  ne  coiite  pas  ties  (her.  en  manger  ce 
sera  it  a  la  fois  economiser  notre  argent  et  permettre 
a  notre  cheptel  de  se  reconstituer  plus  vite.  Le  pro- 
bleme  alimentaire  est  grave  aujourd'hui,  il  le  sera 
plus  encore  a  l'automne  et  surtout  a  I'hiver.  II  vaut 
qu'on  sen  preoccupe:  il  semble  que  le  poisson,  sans 
offrir  la  solution  revee,  off  re  tout  de  meme  un  re- 
mede efficace  au  mal  dont  chacun  souffre  et  se 
plaint. 
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LA  HAUSSE  DU  FER  BLANC  FAIT  AUGMENTER 
LE  PRIX  DES  BOITES 


VASTE  CHAMP   D'AFFAIRES  POUR   NOTRE 
COMMERCE 


.Les  boites  de  conserve  vont  bientot  augmenter  — 
La  plupart  du  fer-blanc  vient  maintenant  des 
Etats-Unis  —  Les  fabricants  ne  croient  pas 
possible  d'en  importer  d'Angleterre  avant  plu- 
sieurs  mois  —  Un  desavantage  pour  les  fabri- 
cants de  conserves. 


Le  nouveau  tarif  sur  le  fer-blanc  en  feuille 
causera  un  tort  considerable  aux  fabricants  de  con- 
serves, nous  declare  le  directeur  d'une  de  nos  gran- 
des  fabriques  de  boites. 

Tout  d'abord  l'augmentation  des  droits  est  de 
5%  et  le  nouveau  tarif  est  de  12i/2%  Etant  donne 
que  presque  tout  le  fer-blanc  employe  au  Canada 
vient  des  Etats-Unis,  il  faudra  necessalrement 
payer  ce  nouveau  tarif  sur  tous  les  approvisionne- 
ments,  car  il  n'y  aura  pas  de  fer-blanc  anglais  sur 
marche  avant  au  moins  six  mois  et  d'ici  la  toutes 
les  conserves  seront  pratiquement  finies  pour  cette 
annee.  Tous  les'  fabricants  canadiens  souffriront 
de  ce  desavantage. 

Ceux  qui  auront  le  plus  a  souffrir  seront  les  fa- 
bricants de  conserves  de  fruits,  soupes,  etc .  . .  Tout 
d'abord  les  droits  ont  ete  portes  a  12y2%  et  en  ou- 
tre la  disparition  de  la  taxe  de  guerre  sur  les  pro- 
duits  alimentaires  augmentera  encore  le  desavan- 
tage des  fabricants  de  conserves  canadiens,  car  la 
concurrence  dans  ces  articles  sur  le  marche  cana- 
dien  sera  beaucoup  plus  active  par  suite  de  la  pre- 
sence des  articles  de  fabrication  americaine  qui  se- 
ront avantages  a  ce  point  de  vue.  Les  fabricants 
americains  seront  a  meme  de  placer  ici  leurs  pro- 
duits  a  des  conditions  beaucoup  plus  favorables 
qu'auparavant. 

Notre  correspondant,  comme  il  est  dit  plus 
haut,  ne  croit  pas  que  le  fer  blanc  puisse  etre  im- 
porte  du  Royaume-Uni  avant  quelque  temps  en 
quantite  suffisante  pour  influencer  le  prix  du  mar- 
che. 

Par  consequent  ceux  qui  emploient  les  boites 
de  fer-blanc  pour  quelque  usage  que  ce  soit  auront 
a  les  payer  plus  cher  maintenant.  Cela  signifie  que 
les  fabricants  de  peinture  devront  depenser  au 
moins  cinq  pour  cent  de  plus  pour  leur  boites,  ce 
qui  aura  une  influence  directe,  comme  on  peut  le 
craindre,  sur  les  prix  des  peintures,  vernis,  etc.  Ce 
sera  la  un  facteur  dans  la  fermete  des  marches  en 
general  pour  tous  les  produits  en  boites  et  dans 
bien  des  cas  l'effet  ne  tardera  pas  a  s'en  faire  sen- 
tir. 


UN  RECORD  DANS  LA  PLANTATION  DU  TABAC 


On  rapporte  que  le  comte  d'Essex  s'adonne 
plus  que  jamais  a  la  culture  du  tabac.  Cette  annee 
on  a  ensemence  en  tabac  dans  ce  comte  la  plus 
grande  superficie  qui  ait  jamais  ete  plante  jusqu'a- 
lors. 


Les  tres  grands  debouches  pour  les  produits 
agricoles    du    Canada    en    Angleterre,    d'apres    M. 
Henry  B.  Thompson,    de  la  Commission    du  Com- 
merce canadien,  depassent  meme  les  plus  grandes 
esperances   des  Canadiens,    et   M.   Thompson    lui- 
meme    parle  avec    connaissance  de    cause  de    ces 
choses,  a  cause  de  son  ancienne  place  de  president 
du  Controle  des  Vivres  au  Canada.     Dans  un  rap- 
port communique  a  la  commission  du  commerce  il 
a  montre  que  1 'importation  des  oeufs  en  Angleterre 
etait  vraiment  une  aubaine  pour  le  Canada.   Avant 
la  guerre,  les  exportations  du  Canada  etaient  prati- 
quement nulles,  mais  au  commencement  de  l'an- 
nee  1916  elle  avait  monte  rapidement  a  1,400,000. 
Ce  total,  cependant,  l'an  dernier,  descendit  a  400,- 
000.     Les  exportations  d'oeufs  canadiens  au  Roy- 
aume-Uni durant  la  guerre  etaient  seulement  de  un 
et  un  quart  pour  cent  des  demandes.    Le  retrait  de 
la  Russie  comme  nation  exportant  des  oeufs  met  le 
Canada  dans  une  position  excellente  pour  le  com- 
merce anglais. 

La  quantite  de  beurre  exportee  du  Canada  fut 
egalement  de  seulement  un  et  un  quart  pour  cent 
des  demandes  anglaises,  et  en  1918  elle  fut  seule- 
ment de  un  septieme  de  ce  qu'elle  etait  en  1905. 
Pour  le  lard,  M.  Thompson  appuya  sur  le  fait  que 
les  exportations  canadiennes  durant  la  guerre  fu- 
rent  seulement  de  huit  et  demi  pour  cent  des  de- 
mandes de  l'Angleterre,  bien  que  le  commerce  ca- 
nadien fournit  soixante-sept  pour  cent  des  deman- 
des anglaises  pour  le  fromage. 

M.  Thompson  conclut  a  la  necessite  de  rectifier 
ce  qu'il  qualifie  "le  point  de  vue  canadien"  a  pro- 
pos  du  "commerce  anglais  en  general".  Cela  porte 
trop  sur  des  details.  II  est  beaucoup  preferable  et 
mieux,  dit-il,  pour  le  manufacturier  canadien  de 
vendre  a  un  grand  agent  en  Angleterre,  qui  cou- 
vrirait  le  pays  avec  ses  representants,  et  qui, 
ayant  beaucoup  de  relations  commerciales,  pour- 
rait  parvenir  jusqu'au  client,  au  lieu  que  lui-meme 
prenne  un  grand  nombre  de  commandes  directe- 
ment. 

II  faut  agir  promptement 
Les  agents  exclusifs  sont  des  gens  responsa- 
bles  et  ils  pousseront  le  commerce.  Si  les  manufac- 
turiers  canadiens  sont  dans  rimpossibilite  de  rem- 
plir  de  grosses  commandes,  pourquoi  seraient-ils 
si  anxieux  de  distribuer  le  meme  volume  de  mar- 
chandises  parmi  le  peuple,  vu  qu'ils  ont  a  surmon- 
ter  les  memes  difficultes,  tandis  que  d'un  autre 
cote  des  gros  agents  sont  la  pour  faire  de  grands 
efforts  pour  avoir  le  commerce  canadien,  et  de  le 
pousser  pour  tout  ce  qu'il  vaut? 

M.  Thompson  mentionne,  comme  un  exempie 
de  la  necessite  d'une  prompte  action  sur  une  gran- 
de echelle,  le  fait  que  comme  les  manufacturiers 
de  bonbons  canadiens  furent  incapables  de  donner 
la  quantite  requise  en  Angleterre,  les  importateurs 
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anglais   firent   une   pression   sur  le  gouvernement 
anglais  pour  enlever  l'embargo  sur  ce  produit. 

Le  resultat  fut  que  la  preference  distincte  qui 
avait  existe  en  faveur  des  produits  canadiens,  et 
qui  aurait  probablement  continue  si  les  manufactu- 
rers avaient,  pris  la  chose  en  plus  serieuse  con- 
sideration que  cette  preference  fut  perdue,  malgre 
la  commission  du  commerce  canadien.  La  meme 
chose  arriva  dans  le  cas  des  articles  en  bois  cana- 


diens, ou  les  facilites  commerciales  etaient  littera- 
lement  mises  de  cote  par  l'incurie  et  le  peu  d'atten- 
ti6n  de  ce  cote-ci  de  l'ocean.  On  ne  peut  trop  in- 
sister  que  le  commerce  anglais  d'importation  et 
d'exportation  soit  porte  comme  jamais  auparavant 
a  acheter  des  marchandises  produites  sous  le  dra- 
peau  britannique  mais  il  ne  peut  attendre  indefini- 
ment. 


Est-il  legitime  de  prendre  le  commis  d'un  concurrent  ? 


Quelques  commercants  donnent  leur  avis  sur  les 
moyens  qu'un  commercant  peut  employer 
honorablement  pour  se  procurer  les  servi- 
ces d'un  commis  experimente  —  Quelques 
suggestions  interessantes. 


Un  marchand  a-t-il  le  droit  d'offrir  a  un  com- 
mis d'un  autre  magasin  d'entrer  a  son  emploi?  Si- 
non  comment  un  marchand  peut-il  se  procurer  un 
commis  experimente  d'une  facon  honorable,  et 
comment  les  interets  du  commis  peuvent-ils  etre 
sauvegardes  en  la  matiere? 

Ces  questions  ont  et6  suggeres  par  une  lettre 
recue  il  y  a  quelque  temps  d'un  Spicier  qui  se  plai- 
gnait  qu'apres  avoir  passe  plusieurs  annees  a  en- 
trainer  un  commis  et  avoir  passe  sa  periode  Unpro- 
ductive jusqu'a  qu'il  soit  devenu  un  producteur 
d'affaires,  il  avait  perdu  ce  commis  an  profit  dun 
autre  marchand  qui  n'avait  fait  aucun  effort  pour 
son  entrainement  et  ne  l'avait  pas  supporte  pen- 
dant sa  periode  unproductive. 

Ceci  est  un  reel  probleme  qu'ont  a  euvisager 
de  nombreux  commercants  et  dans  ces  conditions 
il  a  ete  presente  a  un  certain  nombre  d'epieiers 
pour  connaitre  leur  opinion  en  la  matiere.  Void 
les  resultats  de  cette  enquete. 

La  majorite  des  reponses  disenl  que  le  com- 
mis doit  conserver  la  libre  disposition  de  ses  mou- 
vements.  lis  sont  d'avis  que  e'est  au  commis  a  de- 
cider quel  est  son  interet  mais  desapprouvent  tou- 
te  influence  exercee  sur  lui  par  les  parties  interes- 
sees. 

Un  de  nos  correspondants  ecrit: 

A  notre  avis,  un  marchand  ne  doit  pas  essayer 
de  s'approprier  le  commis  dun  confrere,  meme  en 
lui  offrant  un  salaire  plus  eleve.  S'il  y  a  une  va- 
cance,  tout  le  monde  peut  se  presenter,  ainsi  la  res- 
ponsabilite  du  changement  reste  tout  entiere  a  la 
charge  du  commis  et  non  a  celle  du  marchand. 
C'est  la  facon  dont  un  commis  peut  ameliorer  sa 
position  en  entrant  dans  un  magasin  qu'il  consi- 
dere  meilleur.  Cela  est  parfaitement  justifiable  et 
le  marchand  qui  emploiera  ce  commis  ne  fera  rien 
de  reprehensible.  . 


Voici  un  autre  correspondant  qui  est  de  la  me- 
me opinion: 

Je  dirai  qu'il  n'est  pas  bien  ni  equitable  pour 
un  marchand  de  chercher  a  attirer  le  commis  dun 
confrere,  meme  en  lui  promettant  un  salaire  plus 
eleve.  L'annonce  est  le  moyen  le  plus  usite  en  af- 
faires et  de  cette  facon  vous  ne  volez  pas  un  com- 
mis a  un  autre  marchand. 

I'n  autre  epicier  est  d'avis  qu'aucun  commer- 
cant ne  doit  approcher  le  commis  d'un  confrere. 
S'il  a  besoin  d'un  commis  d'experience,  le  mar- 
chand peut  annoncer  et  il  peut  alors  traiter  avec  la 
personne  qui  se  presente  quelle  qu'elle  soit.  que  la 
position  peut  interesser. 

Une  autre  maison  ne  croit  pas  qu'un  mar- 
chand fasse  quelque  chose  de  reprehensible  en  fai- 
sant  des  offres  au  commis  d'un  confrere,  elle  est 
cependanl  d'avis  que  l'annonce  est  le  meilleur 
moyen  d'obtenir  un  resultat  satisfaisant.  Cette 
lettre  fait  une  suggestion  interessante  quant  au 
moyen  d'empecher  tin  commis  de  travailler  pour 
deux  maisons  dans  la  meme  ville  "Faites  signer  au 
commis  quand  vous  l'engagez  ua  com  rat  par  le- 
quel  il  consent  a  payer  un  dedit  de  $10.0<>u  dans  le 
cas  OU  il  travaillerait  pour  une  autre  commercant 
de  la  meme  ville  avant  l'expiration  de  son  engage- 
ment." 

In  autre  correspondant  est  d'avis  qu'appro- 
cher  directement  le  commis  d'un  autre  marchand 
n'est  pas  un  acte  honorable.  Si  Ton  a  besoin  dun 
commis.  il  declare  que  le  marchand  peut  annoncer 
et  si  le  commis  fait  application,  il  n'y  a  plus  d'ob- 
jection  pour  l'annonceur  d'entrer  en  negociations 
avec  le  commis.  peu  importe  en  quelle  place  il  a 
travaille  auparavant.  II  ajoute:  Le  commerce 
d'epicerie  souffre  aujourd'hui  du  manque  d'exp»>- 
rience.  Je  pense  ne  pas  etre  loin  de  la  verite  en  di- 
sant  que  les  deux  tiers  des  homines  aujourd'hui  qui 
sont  dans  l'epicerie  n'ont  jamais  appris  le  metier  et 
n'y  sont  que  par  hasard.  Si  le  commerce  de  detail 
veut  relever  son  niveau,  nous  sommes  obliges  de 
prendre  des  jeunes  gens,  de  les  entrainer  rationnel- 
lement  nous-memes  et  de  ne  pas  regarder  avec 
convoitise  chez  notre  voisin. 
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Voici  maintenant  un  autre  avis. 

Le  premier  mouvement  entre  le  commis  d'un 
magasin  et  le  proprietaire  d'un  autre  magsin  ne 
doit  pas  venir  du  commis.  Le  marchand  peut  an- 
noncer  et  c'est  au  commis  de  prendre  tout  le  ris- 
que de  perdre  sa  place  pour  en  trouver  une  meil- 
leure.  La  solution  de  toute  la  question  ajoute-t-il 
est  entierement  entre  les  mains  du  commercant 
qui  n'a  qu'a  traiter  ses  commis  assez  bien  pour 
qu'ils  ne  tiennent  pas  a  le  quitter. 

Un  autre  est  d'avis  que  la  saison  est  tou jours 
ouverte  pour  les  commis.  La  concurrence  entre  les 
commis  est  la  seule  chance  qu'ils  aient  pour  leur 
avancement,  declare-t-il.  Lorsque  le  marchand 
paie  le  plein  prix,  il  ne  court  aucun  risque  de  per- 
dre ses  commis. 

Le  gerant  d'une  importante  raison  ecrit: 

Je  ne  crois  pas  qu'un  marchand  soit  justifiable 
de  faire  des  offres  a  un  commis  d'un  autre  maga- 
sin, a  moins  d'etre  certain  que  le  commis  est  me- 
content  de  sa  position  et  est  desireux  de  changer. 
Je  crois  que  le  meilleur  moyen  de  se  procurer  un 
commis  est  de  s'adresser  aux  voyageurs  qui  sont 
toujours  en  rapport  avec  les  commis  de  tous  les 
magasins  et  qui  sont  ordinairement  bien  rensei- 
gnes  sur  ceux  qui  cherchent  a  changer  ou  a  ame- 
liorer  leur  situation  et  qui  connaissent  les  qualites 
du  commis. 

Je  ne  pense  pas  qu'il  soit  possible  de  faire  une 
entente  entre  les  marchands  de  ne  pas  prendre  les 
commis  d'un  confrere.  Si  une  pareille  entente  etait 
en  vigueur,  les  commis,  dans  la  plupart  des  cas, 
n'auraient  aucun  moyen  de  se  proteger  ou  de  pro- 
fiter  de  l'avancement  qui  pourrait  s'offrir  a  eux, 
mais  elle  conduirait  simplement  les  commis  vers 
d'autres  genres  d'emplois. 

En  resume  je  suis  fortement  oppose  a  ce  qu'un 
marchand  approche  le  commis  d'un  autre  surtout 
celui  d'un  concurrent,  mais  je  conseille  autant  que 
possible  l'engagement  au  dehors,  pour  le  commer- 
ce de  campagne  bien  entendu. 

Un  systeme  de  bonus  peut  etre  efficace 

Un  commercant  important  de  la  province  est 
d'avis  que  le  fait  de  retirer  le  commis  a  un  autre 
marchand  ne  constitue  pas  une  action  honorable. 
Si  Ton  a  besoin  d'un  commis,  continue-t-il,  annon- 
cez  dans  vos  journaux  quotidiens  ou  hebdomadai- 
res.  Je  ne  blame  pas  le  commis  qui  cherche  a  ame- 
liorer  sa  situation,  quand  il  le  peut.  Un  moyen  de 
tourner  la  difficulte  serait  de  donner  au  commis 
un  bonus  tous  les  trois  mois,  ou  tous  les  six  mois, 
ou  tous  les  ans,  selon  le  cas.  S'il  vous  quitte  avant 
le  temps,  il  perdra  naturellement  son  bonus.  C'est 
la  seule  facon  de  tenir  1p  commis  interesse  dans  le 
commerce  lui-meme." 

Une  autre  compagflie  est  absolument  d'avis 
qu'un    marchand    nest  pas  justifie    d'approcher   le 


commis  d'un  autre  pour  essayer  de  le  faire  entrer  a 
son  emploi.  D'un  autre  cote,  il  est  reconnu  que  bien 
souvent  la  faute  incombe  au  premier  marchand 
lorsque  le  cas  se  presente.  Nous  faisons  souvent 
erreur  avec  nos  commis,  dit  cette  compagnie,  en 
ne  leur  donnant  pas  de  l'avancement  a  temps.  II 
est  beaucoup  plus  agreable  pour  un  patron  de  dire 
au  commis:  A  partir  de  cette  semaine  votre  salaire 
sera  de  tant.  .  .  que  d'entendre  le  commis  reclamer 
constamment  de  l'augmentation.  Quelque  fois  au 
lieu  de  le  demander,  il  l'obtient  ailleurs.  Souvent 
aussi  il  n'y  a  pas  de  confiance  entre  le  patron  et 
l'employe. 

Avec  deux  homines  de  la  meme  valeur  com- 
merciale,  il  ne  sera  pas  possible  a  l'un  de  prendre 
le  commis  de  son  voisin.  II  sera  certainement  aus- 
si utile  a  l'un  qu'a  l'autre.  Ce  que  je  voudrais  voir 
cesser,  c'est  qu'apres  avoir  fait  1'entrainement 
d'un  commis  et  en  avoir  fait  un  bon  vendeur,  il  ne 
vienne  pas  s'etablir  a  cote  de  vous  dans  la  meme 
ville.  Je  connais  un  epicier  qui  n'a  pas  moins  de 
quatre  de  ses  hommes  qui  se  sont  mis  dans  les  af- 
faires dans  la  meme  ville  que  lui. 


CE  QUE   LE  GOUVERNEMENT  CANADIEN  CON- 
SIDERE  COMME  MARQUE  DE  FABR1QUE 


Voici  un  extrait  des  Statuts  du  Canada  au  su- 
jet  des  marques  de  fabrique.  Cet  extrait  tire  de  la 
Loi  concernant  les  marques  de  fabriques  et  les  des- 
sins  industriels  est  d'un  grand  interet  au  point  de 
vue  canadien. 

"(5)  Toute  marque,  nom,  etiquette,  empa- 
quetage  ou  autre  disposition  commerciale  qui  sont 
adoptes  pour  etre  employes  par  quelque  personne 
dans  son  commerce,  ses  affaires,  son  occupation 
ou  sa  denomination  dans  le  but  de  distinguer  toute 
manufacture,  tout  produit  ou  tout  article  de  quel- 
que description  que  ce  soit  manufacture,  produit, 
compose,  empaquete  ou  offert  en  vente  par  cette 
personne,  appliques  de  quelque  maniere  que  ce  soit 
a  ces  manufactures,  produits  ou  articles,  ou  a  tout 
empaquetage,  paquet,  caisse,  boite  ou  autre  embal- 
lage  ou  receptacle  quel  qu'il  soit  contenant  ces  ar- 
ticles, doivent,  aux  termes  de  cette  loi,  etre  consi- 
dered et  reconnus  comme  marques  de  fabrique. 

"(16)  Une  marque  de  fabrique  generate  une 
fois  enregistree  et  destinee  a  etre  la  marque  dans 
les  affaires  du  proprietaire  de  cette  marque  doit 
durer  indefiniment. 

"(17)  Une  marque  de  fabrique  specifique, 
une  fois  enregistree,  peut  durer  pendant  une  perio- 
de  de  25  ans,  mais  peut  etre  renouvelee  avant  l'ex- 
piration  de  ce  delai  par  son  proprietaire  ou  son  re- 
presentant  legal  pour  une  nouvelle  periode  de  25 
ans  et  ainsi  de  suite,  mais  chaque  renouvellement 
doit-etre  enregistrp  avant  Texpiration  de  la  periode 
courante  de  25  ans." 
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Le  Marche  de  F  Alimentation 


MARCHE    DE    MONTREAL 
Mercredi    soir,   2   juillet    1919. 

Parmi  les  changements  de  prix  de 
la  semaine,  on  remarque  une  hausse 
sur  les  pores  vivants  et  prepares  et 
un  affermissement  du  ton  des  prix  du 
boeuf  frais.  Le  bacon  et  les  jambons 
fumes  ont  monte  aussi  et  les  viandes 
cuites  ont  egalement  subi  des  avari- 
ces. La  graisse  vegetale  a  monte  d'un 
centin.  Les  oeufs  No  2  ont  baisse.  Le 
saumon  de  Gaspe  se  vend  beaucoup 
plus  cher,  par  suite  de  sa  rarete  et 
les  homards  ont  egalement  monte.  Le 
poisson  blanc  est  en  abondance  et 
d'une  facon  generale  le  poisson  frais 
des  lacs  arrive  en  plus  grande  abon- 
dance. Les  conditions  du  marche  sont 
satisfaisantes. 

LES    PRIX     DES    PORCS    MOMENT 

Viandes  fraiches  —  En  sympathie 
avec  les  autres  marches  canadiens, 
les  cotations  des  pores  ici  se  sont 
raffermies  et  le  prix  des  pores  de 
choix  a  monte  d'environ  50c,  etant 
cotes  actuellement  de  $22  a  $<"•?. 50.  Le 
marche  est  plut6t  incertain  et  la  de- 
mande  est  certainement  lente  pour  le 
pore,  bien  que  celle  du  boeuf  frais 
soit  assez  bonne.  La  base  du  prix  du 
boeuf,  aussi,  est  plus  ferme  et  Ton 
s'attend  a  des  avances.  Les  pores  pre- 
pares et  les  divers  morceaux  de  choix 
ont  monte  de   prix. 

Nous   cotons: 

Pores  vivants 22  00  22  50 

Pores.   prepares — 
Tues  aux  abattoirs,  petit 

65-90  lbs 

Tinics  (pesantes  I   ....  24.5' 
Tores  (prepares  a  la  cam 

pagne) 27. no  27.60 

Pore  frais — 
QigOt    lie   pore         0 

Gigol  de  pore  (trimm6) 0. 10 

I. oimes    I  IrimimVs  i 0,  I  I 

Longea   (non  trimmees)  0.4J 

tenderloins,  la  lb 0  46  0  18 

Coles.   Spare 0 

Epoules  (trimmees)    .    .    .     0.29  0.S0 

Boeuf  frais — 

(Steers  el   Heifers) : 
Quartiers  derriere    .  0.21 

Quartlers  devanl    ....     n.17  0 

Longi  b 

Cote., 0.26  0.30 

Chucks pit  p. IS 

Handles 0.30 

(Vaches) 

Quartiers  derriere         .     .     0.26  0 

Quartiers  devanl    ....     0.17  0.20 

Longes 0.32  0.84 

C*  tes «.2(i  0.28 

Chucks O.lfi 

Handles  0    16 

\  eaus    i  mh  .mi   quality  I         0.20     0 
30-40    lbs.    (<  ii 

tiei    I    1. 1  lb 

Mouton 0.25 


LES  VIANDES  FUMEES  MONTENT; 
LE     BACON    PLUS    CHER 

Viandes  preparees  —  Ce  marche  est 
tres  actif  et  il  y  a  un  gros  mouvement 
de  jambons  fumes.  Ces  derniers  ont 
monte  et  cette  augmentation  a  suivi 
la  hausse  du  marche  des  pores.  Le 
bacon  est  en  demande  de  la  part  des 
acheteurs  anglais  et  les  meilleures 
varietes  sont  achetees  pour  repondre 
a  cette  demande.  Les  prix  sont  plus 
fermes  et  des  avances  d'un  a  deux 
centins  ont  ete  enregistrees.  Le  mar- 
che local  a  ete  actif. 

Nous   cotons: 

Viandes  pr^par^es — 

Jambons: 

Medium,  fumes,  la  lb — 

i  Poid«  '    12-1  1   lbs 0.11 

1  1  2n        0.401 

20-26   ....  ....     rU" 

P.37 

Dos— 

Ordinaire  0.48 

in — 
Dejeuner,  la   n»    (suivant 

qualite) 0.46     D 

Koiile.  la   lb.  0  38     0.3«t 

Viandes  Balei     secbes — 

Long    (clear)    bacon,    Ii 

de    I    lomie  .      0  30'    0  31 

Long     (clean     bacon.     p> 

tils  lots i». .Ill   0.32$ 

Dos  gras,  la  lb 0.33 

POM   en   baril — 

■  Tear   fat    ibbl.)    mor- 

lux   10  50  67  50 

i\     10  10    .     .   62.00  62.50 

Pore,  do*  gras  (clear)  brl     ....  07.50 

Core,  lourd   (baril) 54.60 

Con-    eimraisse    :iu\     f( 

I  baril  i      53.00 

LES    VIANDES    CUITES    A    LA 
HAUSSE:    ELLES   SONT 
TRES    ACTIVES 
Vinades  cuites   —  A    la    suite   de    I'af- 
fermissement    des    marches    des    pores 
vivants   et   prepares,   les   prix  des  jam- 
bons cuits   et   pour  rotir  ont  monte.   la 
base   etant    a    64c    la    livre.    II   y   a    une 
excellente   demande    pour   ces   deux    li- 
gnes    et    la    langue    de    boeuf    aussi    se 
vend      bien,     le     commerce     pour     les 
campements  etant  actif.     La  langue  de 
boeuf    en    gelee    est   tres    chere    aussi. 
La  base  du  prix  de  la  tetc  en  fromage 
est  de   15c. 

Nous   cotons: 
Tele  en  frontage  0  l  i 

Galantine  de  viuade  avec 
macaroni     e<     from  a 

la  lb 0.29 

Langue  de  boeul  ho  \     0.66 

ague  lie  pore  en  gelee   .    .   .     0.44 

Jnmbnn  el   langue,  la  lb.   .  0.32 

a  ei   langue 0 

Jambons,  roic        0.64 

.1  1 111I1    lis,    (ill, 0.64 

Rpaub       1  Mt  •      ' 

1  1  tub       bouillii  0.62 

Pal  ire   (douz.)    ....  0.S5 

Boudln,  la  lb 0.12 


LE     MARCHE     DU     SAINDOUX     EST 

FERME   MAIS    SANS   CHANGE- 

MENT 

Saindoux  —  Par  suite  de  la  position 
solide  assumee  par  le  marche  des 
pores  vivants  et  prepares,  les  prix  du 
saindoux  sont  fermes.  mais  il  n'y  a 
pas  d'avance  a  enregistrer.  Une  haus- 
se peut  se  produire  d'un  moment  a 
r'autre.  car  la  demande  est  tres  bonne 
et  les  ventes  ont  ete  satisfaisantes, 
meme    aux    prix   cleves   demandes. 

Nous   cotons: 

Saindoux.    pur — 

Tierces.   400   lbs.   la   lb 0  31 

Tinettes    50  lbs.  la  lb 0  38 

ix.   2ii  lbs,   la   lb.    ... 
Morceaux.  1   lb.,  la  lb.   .    .      0.38     0.40 

LA  GRAISSE  VEGETALE  MONTE 
D'UN   CENTIN 

Graisse  vegetale  —  La  graisse  ve- 
getale a  monte  d'un  centin.  La  de- 
mande pour  ce  remplacant  du  sain- 
doux est  tres  bonne  et  le  ton  reste 
ferme.  On  ne  rapporte  aucune  rarete 
et  les  commandes  sont  remplies 
promptement.  II  y  a  un  marche  deci- 
dement  fort  pour  la  graisse  vegetale 
en   receptacles. 

Nous    cotons: 


Tierces,   inn  lbs.   la   lb. 

Tinettes.   50    lbs    .     .     .     . 
Si  aux.   20  lbs.  la   lb 
Morceaux   de    1    lb.  la   lb 


0  31 
0.31  . 


VENTE  D'ETE  DE  LA  MARGARINE 
Margarine  —  Le  commerce  est  a 
prendre  ses  precautions  ordinaires 
pour  I'emmagasinage  de  la  margarine, 
et  les  ventes  en  consequence  sont  fre- 
quentes  et  faites  dans  de  grosses  pro- 
portions. II  n'y  a  rten  de  saillant  a 
noter  pour  la  semaine.  si  ce  n'est  que 
I'approvisionnement  est  suffisant  pour 
faire  face  au  commerce. 

Margarine — 
En    blocs,   suivant    qua' 

la  lb 0.35     0.38* 

Tinettes.    suivant    la    qua- 
lite,    la    lb 

LE  BEURRE  MONTE  D'UN  CEN- 
TIN: IL  DEVRAIT  BAISSER 
Beurre  —  Le  beurre  devrait  baisser 
par  suite  de  ('augmentation  de  la  pro- 
duction du  beurre  d'herbe.  le  fait  que 
les  entrepots  anglais  sont  remplis  et 
que  des  prix  plus  bas  sont  demandes 
aux  Etats-Unis  pour  le  beurre  de  cre- 
merie.  II  n'y  a  pas  d'espace  dans  les 
vaisseaux  pour  I'exportation  et  comme 
nous  le  di-sions  plus  haut.  il  n'y  a  plus 
de  place  dans  les  entrepots  de  la 
Grande-Bretagne.  La  demande  rcste 
quand  meme.  Les  arrlvages  pour  la 
semaine  terrnince  lr  26  jum  1 9 19  nnt 
etc    de    21,391    paquet:,.   cc    qui    accuse 
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une  augmentation  de  4,519  paquets 
compares  aux  arrivages  de  la  semaine 
prece'dente;  et  une  augmentation  de 
2,145  paquets  sur  les  arrivages  a  la 
meme  date  Tan  dernier.  Le  total  des 
arrivages  depuis  le  1er  mai  1919,  a 
date,  montre  une  diminution  de  1,081 
paquets  compares  avec  les  arrivages 
de  la  periode  correspondante  en  1918. 
Nous   cotons: 

Beurre  en  moules — 

Cremerie,  frais 0.54 

Cremerie,  solides,  frais    ....  0.57 

De  ferme,  en  moules 0.45 

De  ferme,  en'  tinettes,   choix    .  0.44 

LE  MARCHE  DU  FROMAGE  FORT; 
LA    DEMANDE    EST    BONNE 

Fromage  —  En  depit  des  prix  eleves 
demandes,  le  fromage  est  en  bonne 
demande  et  les  acheteurs  sont  nom- 
breux.  La  fabrication  est  considera- 
ble a  la  campagne  et  avec  la  demande 
domestique  et  pour  I'exportation  le 
mouvement  de  ce  port  est  considera- 
ble. Le  marche  local  a  ete  marque 
par  de  I'incertitude  au  cours  de  la 
semaine  et  les  prix  payes  aux  halles 
de  la  camapgne  ont  ete  irreguliers; 
les  prix  ont  monte  a  quelques  halles, 
tandis  qu'ils  ont  baisse  a  d'autres. 
Les  arrivages  aux  ventes  a  I'encan  ici 
ont  ete  de  6,875  bottes.  La  demande 
de  la  part  des  importateurs  anglais  a 
ete  tranquille,  mais  en  depit  de  cela, 
la  demande  a  ete  bonne  de  la  part  de 
ces  importateurs  pour  tout  le  fromage 
offert  et  un  commerce  tres  actif  a  ete 
fait.  Les  arrivages  de  fromage  pour 
la  semaine  finissant  le  28  juin  1919 
ont  ete  de  90,535  boites,  ce  qui  mon- 
tre une  augmentation  de  15,534  bot- 
tes, compares  aux  arrivages  de  la  se- 
maine precedente,  et  une  augmenta- 
tion de  2,964  boites  compares  a  ceux 
de  la  meme  semaine  I'an  dernier.  Le 
total  des  arrivages  de  fromage  depuis 
le  1er  mai  a  date  accuse  une  diminu- 
tion de  51,709  boites  compares  avec 
les  arrivages  de  la  periode  correspon- 
dante de   I'an  dernier. 

Nous   cotons: 

Gros,  la  lb 0.32 

Twins,  la  lb 0.32', 

Triplets,  la  lb 0.34 

Stilton,  la  lb 0.35 

Fancy,  vieux,  la  lb 0.35 

LES  OEUFS   No  2  A  43c;    LES 
MEILLEURS  SONT  CHERS 

Oeufs  —  La  demande  pour  les  oeufs 
de  choix,  frais  pondus,  est  encore  ex- 
cellente  et  les  prix  approchant  60c 
ont  ete  obtenus  par  les  marchands  de 
provisions  des  gens  qui  tenaient  a 
avoir  ces  oeufs.  II  semble  y  avoir 
un  bon  marche  actuellement  pour 
cette  variete  d'oeufs  et  tous  ceux  qui 
arrivent  sont  vendus  a  de  bons  prix 
aux  commercants.  D'un  autre  cote, 
de  tres  bas  prix,  comparativement 
parlant,  sont  obtenus  pour  les  oeufs 
No  2  et  il.y  a  un  surplus.     La  produc- 


tion est  encore  tres  forte  et  il  y  a 
une  probability  d'une  autre  baisse 
encore  si  la  temperature  reste  chaude. 

Oeufs — 

No  2 0.43 

No  1 0.48 

Frais  pondus 0.52 

LES      VOLAILLES       SE      VENDENT 

BIEN;    LES    PRIX   SONT 

STABLES 

Volailles  —    Les    prix   ont    ete    tres 

soutenus    sur    les    volailles    et    il    y    a 

une  bonne  demande   remarquable.   Les 

ventes    des    oiseaux    vivants    ont    ete 

bonnes  ici  et  les   achats   israelites  ont 

continue     d'etre     tres     forts.        Aucun 

changement   de  prix  a   noter  au  cours 

de  la   semaine. 

LE      SAUMON      BEAUCOUP      PLUS 
CHER;    LES  HOMARDS  CHERS 

AUSSI 
Poisson  —  Le  prix  du  saumon  de 
Gaspe  a  monte,  les  approvisionne- 
ments  etant  tres  rares  et  la  peche 
ayant,  dit-on,  diminue  ere  75  pour  cent. 
La  saison  du  homard  est  tres  avancee 
et  les  prix  sont  montes  de  nouveau, 
de  30c  a  35c  la  livre  etant  demande 
pour  le  homard  bouilli  et  jusqu'a  50c 
la  livre  pour  le  homard  vivant.  Plus 
de  poisson  frais  de  la  cote  ouest  est 
arrive  et  il.y  a  un  arrivage  considera- 
ble de  poisson  blanc  aussi.  Le  marche 
est   plutot  tranquille. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11     0.12 

Bullheads  (pr^parees) 0.15 

Gaspereaux,  chacun 0.07 

Haddies 0.12     0.13 

Filet  de  haddies 0.18 

Haddock' 0.07 

Fletan.  Est 0.23     0.24 

Fletan  , Ouest 0.22     0  23 

Morue,    tranchee 0.10 

Morue   pour  le   marche 0.07 

Carrelets 0.09 

Crevettes 0.30 

Petit  brochet  (pike),  la  lb 0.12 

Homards  vivants  ....  0.45  0.50 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.30     0.35 

Saumon  de  Gasp6  ....     0.35     0.40 

Truite  des  Lacs 0.18 

Maquereau 0.15 

Poisson  blanc 0.18 

Truite,  de  ruisseaux 0.40 

L'EPICERIE 
D'importants  changements  ont  eu 
lieu  au  cours  de  la  semaine,  et  la 
plupart  de  ce'ux-ci  ont  ete  sous  for- 
me d'avances  pour  divers  produits. 
De  plus,  de  fortes  tendances  carac- 
terisent  d'autres  lignes,  et  des  avan- 
ces  sur  les  sirops  de  mais  ne  sont 
pas  improbables,  tandis  que  les  pru- 
neaux  et  les  raisins,  ceux  que  Ton 
peut   avoir,  se   vendent  tres  cher. 

De  nouveaux  prix  eleves  sont  an- 
nonces  cette  semaine  pour  diverses 
viandes  en  boites  et  en  pots  de  ver- 
re,  surtout  pour  la  langue  de  boeuf. 
Les  pots  a  confitures  ont  augmente 
de  50c  la  grosse.  Divers  savons  ont 
hausse   de   25c   a   40c    la    caisse,        et 


une  ligne  de  poudre  a  laver  se  vend 
plus  cher.  Les  feves  cuites  au  four 
ont  monte  de  25c  la  douzaine.  La 
sauce  a  salade  Durkee  d'un  autre 
cote  a  baisse.  Les  epinards  en  boi- 
tes et  I'huile  d'olive  ont  baisse,  bien 
qu'il  y  ait  une  rarete  de  ce  dernier 
produit.  Les  peches  en  conserves  de 
la  meilleure  qualite  ont  hausse  d'un 
quart.  Les  riz  ont  hausse  pour  plu' 
sieurs  des  meilleures  varietes.  LeS 
peanuts  et  les  avclines  se  vendent 
plus  cher  aux  Etats-Unis  et  I'on  rap- 
porte  que  les  noix  ne  sont  pas  trou- 
vables  pour  I'importation.  Les  appro- 
visionnements  de  raisins  et  de  pru- 
neaux  s'annoncent  tres  mai.  Le  Su- 
cre et  le  sirop  d'erable  ont  monte 
de  vingt  pour  cent.  Les  farines  d'a- 
voines  se  vendent  plus  cher  et  le  ton 
de  I'avoine  roulee  est  plus  fort  aussi. 
Les  patates  ont  subi  une  baisse  no- 
table, par  suite  de  I'arrivee  de  la 
nouvelle  recolte.  Les  fraises  sont 
baissees  et  les  melons  d'eau  ainsi 
que  les  cantaloupes  ont  egalement 
subi  une  baisse,  tandis  que  les  ci- 
trons sont  plutot  fermes.  La  farine 
de  ble  d'hiver  est  plus  ferme  et  on 
la   cote  de  $11.75   a  $12   le   barl. 

Le  marche  du  sucre  est  interessant, 
par  suite  de  la  dsmande  active  resul- 
tant de  I'ouverture  de  la  saison  des 
confitures.  Le  ton  est  tres  ferme  et 
les  raffineries  travaillent  a  leur  plei- 
ne  capacite,  avec  le  sucre  brut  arri- 
vant  regulierement  et  en  abondance. 
LE  SUCRE  EN  TRES  GRANDE 
DEMANDE 
SUCRE  —  II  y  a  actuellement  une 
tres  grande  demande  pour  le  sucre. 
Cette  demande  va  probablement  etre 
maintenue  tout  I'ete.  Les  stocks, 
toutefois,  semblent  tres  considera- 
bles, et  les  representants  des  raffi- 
neries ne  s'attendent  pas  a  une  haus- 
se de  prix,  ni  a  des  bases  plus  faciles. 
AUGMENTATION  DE  50c  SUR  LES 
POTS  A  CONFITURES 
POTS  A  CONFITURES  —  Une 
avance  de  50c  la  grosse  est  faite  dans 
le  prix  des  divers  pots  a  confitures. 
Les  nouveaux  prix  cotes  sont  les  sui- 
vants:  Imperial  Gem,  chopines, 
$11.50;  pintes,  $12  et  demi-gallons, 
$15.  Les  Crown,  mesure  a  vin,  restent 
au  meme  prix,  tandis  que  les  Perfect 
Seal  sont,  respectivement,  $12.50,  $13 
et  $17.25  la  grosse. 

,  LES  SAVONS  AVANCENT;  AINSI 
QUE  LA  POUDRE  A  SAVON 
SAVONS,  POUDRE  A  SAVON  — 
Des  avances  de  25c  a  40c  la  caisse, 
ont  ete  faites  cette  semaine  pour  les 
divers  savons.  Les  prix  de  I'lvory 
sont  montes  de  25c  la  caisse  pour  les 
morceaux  de  6  onces  a  $6.65  les  cais- 
ses  simples,  tandis  que  les  morceaux 
de  10  onces  en  caisses  simples  ont 
monte  de  25c  la  caisse  a  $7.25;    le  sa- 
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von  Gold  15c  la  caisse  a  $7.40,  tandis 
que  la  poudre  a  laver  Gold  Dust  a 
monte  de  $5.90  a  $6.25  pour  les  cais- 
ses  des  paquets  No  3,  et  de  $5  a 
$5.15  la  caisse  simple  pour  les  petites 
et   les  moyennes  dimensions. 

LES    FEVES   CUITES   AU    FOUR,    LA 
LANQUE  MONTENT;    LA  SAUCE    . 
A    SALADE    BAISSE 

FEVES,  SAUCES,  VIANDES— Des 
avnnces  ont  ete  enregistrees  pour  les 
diverses  varietes  de  viandes  en  boi- 
tes.  Le  boeuf  sale  a  monte  de  5c  la 
douzaine  et  des  avances  de  $1.05  a 
$14.10  la  caisse  ont  ete  faites  sur  la 
lungue  de  Clark  en  pots  de  verre  et 
en  brutes.  Les  prix  pour  la  langue 
sont  particu'ierement  forts.  Les  fe- 
ves cuites  an  four  sont  montier,  a 
$2.7'3  pour  les  boites  de  3  livres,  soit 
une  avance  de  25c  la  douzaine.  La 
sauce   Durkee  a  salade  a   baisse 

IMMENSES     VENTES     DE     SUCRE, 

LA     DEMANDE     VA     CON- 

TINUER 

SUCRE  —  Les  raffineries  travail- 
lent  a  leur  pleine  capacite  ces  jours- 
ci  pour  faire  face  autant  que  possi- 
ble a  la  demande,  qui  est  tres  consi- 
derable de  la  part  du  commerce  do- 
mestique  et  si  Ton  ajoute  a  ct  la  la 
grosse  exportation  de  ces  derr'eres 
semaines,  le  marche  du  sucre  oresen- 
te  une  situation  entierement  diffe- 
rente  de  ce  qu'elle  a  ete  ces  derniers 
mois.  Les  epiciers,  en  gros  et  au  de- 
tail, n'ont  pas  achete  librement  de- 
puis  assez  longtemps,  et  a  present 
que  la  saison  des  confitures  est  com- 
mencee,  la  demande  n'est  pas  facile- 
ment  remplie,  disent  quelques  raffi- 
neurs.  Les  commandes  pour  ('expor- 
tation sont,  dit-on,  diminuees  pour 
faire  face  aux  besoins  du  marche  do- 
mestique.  II  n'y  a  pas  eu  de  change- 
ment  de  prix  et  le  raffinage  se  fait  a 
la  pleine  capacite  des  fabriques. 
Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule    ....     9.95 

Acadia,  extra  granule 9.95 

St.  Lawrence,  extra  granule  .    .     9.95 

Canada,  extra  granule 9.95 

Dominion  cristal  granule   .    .    .     9.95 

Glace,  barils 10.15  10.30 

Glace  (boites  de  25  liv.) .  10.55  10.70 
Glacd  (boites  50  livres).   .  10.35  10.50 

Glace,  1  livre 11.05 

Jaune  No  1 9.75     9.55 

Jaune  No  2  or 9.45     9.55 

Jaune  No  3 9.35     9.45 

En  poudre.  barils    ....    10.05  10.20 

En  poudre  50s 10.15  10.50 

En  poudre  25s 10.35  10.60 

Cubes  et  des,  100  lbs.  .  .  10.55  10.65 
Cubes,  boites  de  50  lbs.  .  10.65  10.75 
Cubes,  boites  25  livres    .    10.85  10.95 

Cubes,  paq.  2  lbs 11.95  12.05 

En  moreeaux  Paris,  barils  .   .   .   10.55 

100  lbs 10.65 

boites  50  lbs  .   .   .   10.75 

boites  25  lbs  .    .   .   10.95 

"       cartons  5  lbs  .   .   .   11.70 

cartons  2  lbs  .   .   .   12.45 


Crystal  Diamond,  barils  ....   10.55 
boites   100   lbs.  10.65 
boites   50   lbs..   10.75 
boites   25   lbs..   10.95 
LES     EPINARDS;      L'HUILE      D'OLI- 
VE    BAISSENT;    LES    PECHES 
MONTENT 
CONSERVES.    —    Des    declins    sur 
les    epinards    et   des   avances    pour    les 
meilleures   varietes  de   peches  en   con- 
serves ont  ete   les  caracteristiques  de 
la    semaine    pour    les    conserves.     II    y 
a    une   tres    bonne   demande    pour   cer- 
taines    lignes    abondantes.    Les    toma- 
tes  en  boites  sont  en  abondance  aussi. 

11  se  fait  encore  de  I'exportation  et 
Ton  s'attend  a  ce  que  ce  mouvement 
se  continue.  L'huile  d'olive,  bien  que 
un  peu  plus  rare,  a  subi  quand  memo 
une   baisse. 

Nous    cotons: 

Abricots — 

Choix 0.24  0.25 

Slabs 0.23  0.24 

Fancy 0.30 

Pommes  (evaporees)    .    .    .   0.19  0.21* 

Peches  (fancv) 0.25 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

('..and  choix 0.21  0.24 

12  oncee  par  paquet    .    .    .  0.16  0.18 

Poiret 0.20  0  22 

Pelures  (anclennes)  — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Orange 0.37 

CONSERVES  DE   FRUITS 

Nous    cotons: 

Pommes,   2%a    iloz 1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80 

PommeB,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.25 

Groseilles,  DOires,  2s.  doz.   .    .    .  4.00 

gallon,  doz 13.00 

loz.   .    .    .      2.90  3.20 

Gooseberries,  2s   doz.  .....  3.00 

Gooseberries,   2s.   (seaux )  2.71 

Peches,  20  onces.  doz 2.50 

Pet  In  b,   No  2 2. SO  3.00 

Peches,   2% 3.75  4.00 

Poires.    la 2.50  2.90 

Poires,  2%b 3.25 

2s.  (sirop  clair).    .    .    .  1.90 

Annanas  (gratte  el  tranche)  2s.  3.60 

Annanas  2V£s 4.50 

Prunes.   Lombardie   ....   2.00  I 

Reims  Claudes.        ver- 

tes,  2s 2.46 

Reines  Claudes      (sirop 

clair)  2s 2.00 

Cramboises,  2s 4.20 

Pramhoises.  2V&S 2.60 

Praises,  2s 4.86  4.60 

LEGUMES 
\sperges   (americaines  ver- 
b's •.  doz.  2%S 4.25  4.75 

Isperges  importers,  2%s..   4.85  5.25 

Feves.   Golden   Wax    .    .    .   1.95  1.97A 

Feves,  Refugee 

Betteraves,   2  liv 1.40  1.421 

Ble-d'Inde    (2s) 2.10  2.35 

Carottes  (tranchees),  2s.   .   1.45  1.75 

Ble-d'Inde   (en  epis)   gal.    .   7.25  7  50 

Epinards,  3s 2.35 

Epinards  California,  2s 1.75 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.40 

Tomates,    2%s 1.90  2.00 

Tomates.  3s 1.95  2.10 

Tomates,  gallons 6.00  7.02A 

Citrouille,    2^s.    (douz.)     1.10 


Citrouille,     gallon      (douz.)    ....  4.25 

Pois,   standards 1.45  1.50 

Pois,  early  June 1.60  1.621 

Pois,  tres  fins,  20  oz.   .    .    .   2.30  2.35" 

Pois,  2s.,  20  oz 1.57J 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

crees,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

SPECIALITES 

Le  gallon 
Huile   d'olive    (pure),   boites  de 

1  gall 4.60 

Huile   d'olive    (pure),  boites  de 

lA  gall 5.40 

Huile  d'olive    (pure),  boites  de 

•"<  gall 4.20 

Pate    aux     tomates.    caisse    de 

100   boites 32.00 

Pate    aux    tomates,    caisse    de 

200  boites 33.00 

Pate   aux   tomates,    12-10   lbs    .  39.00 
Huile    a    salade     (barils    de    50 

galls)    le  gall 2.50 

Huile    a    salade     (bidon    de    5 

gall.),  le  gall 2.50 

SAUMON 

Sock  Eye.  4S/ls 4  45 

Sock  Eye,  96/%s 2.50 

Red   Spring,  4  s    U     doz.    .     .     .  4.40 

Red  Spring.  96/%s.    doz.    .    .     .  2.45 

Red  Cohoes,  48/ls.    doz.    .     .    .  3.50 

Red   Cohoes.  96   %s.  doz.    .    .    .  1.80 

Pink   (rose),  4S  is.    aoz.    .     .     .  2.55 

Pink    (rose).  96/%s.  doz     .    .    .  1.30 

White  Spring.  48/ls.  doz.    .    .    .  2.40 

Chums  blancs,  4v   is     doz.    .     .  2.15 

('hums  blancs,  96  %b.  doz.   .    .  1.15 

Maquereau.    48/ls.    plate    .     .     .  2.40 

hlarengB,   is  g,    (aance    tomate)  2.15 
Harengs    fumes,     is  is    (sauce 

tomate) 2.15 

Haddock,  48  Mss.   doz 1.96 

Haddock     18   Is.  doz 3.30 

Clams.  IS'lis.  doz 2.05 

Hultres,   24,   l"  onces,  doz.    .    .  i 

Unities.    24.      "i    oncee,    doz.    .     .  2.55 

Homard                 8.25 

18/4V&  onces    ....  2.55 

1'S1/^  onces    ....  4.85 

Sardines  Brunswick,   caisse    .    .  6.25 
Sardines  canadii                   l'huile 

d'olive 10  00  a  20.00 

Vlande    de    crabe    (japonaise) 

douz 6.50 

clams  (riviere)    (1  lb.)  douz.  .     l  90   - 

LE     RAISIN     S'ANNONCE     MAL: 
AURONS-NOUS   DES   PRUNEAUX? 

FRUITS  SECS  —  Les  derniers  rap- 
ports re?us  ne  sont  pas  encourageants 
sur  la  situation  du  raisin,  et  il  sem- 
ble  maintenant  que  les  approvision- 
nements  seront  plus  difficiles  que  ja- 
mais a  trouver.  Les  pruneaux,  aussi, 
sont  difficiles  a  acheter  en  grande 
quantite  et  il  y  a  peu  d'espoir  de 
voir  la  situation  s'ameliorer  d'ici  quel- 
que  temps.  La  tendance  generate  des 
truits  sees  de  toutes  sortes  est  vers 
la    hausse. 

Raisins — 
En  vrac.  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18     0  N 

Malaga   pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons.    16   onces    .     .     .    0.17  0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,    loose.    3    couronnes. 

la  lb 0.15 
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Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepin6  de  choix,  12  onces  .    .     O.llf 
Epepine  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.151  0.16 

Epepine  de  choix,  paquets 

de  16  onces 0.15     0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.13     0.15 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.17 

Sans    pepins,   bleached,   15 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins   (fancy) 0.17 

Valence,   choisi 0.11*. 

Valence,   4   couronnes,   par 

couches 0.11* 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16     0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.29     0.31 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces 0.16J 

Boites  de  50  lbs,  loose  .  .  0.20  0.23 
Paquets  de  15  onces  .  .  .  0.20*  0.23 
Paqts.  8  onces  (20  paqts).  2.00  2.60 
Paqts.  6  onces  (50  paqts).  3.60  4.75 
Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70     5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de  Calf,  (loose).  0.18  0.22 
"Currants",    Calf.,   paqt.   de 

15  onces 0.20     0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 7.00 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 8.25     8.50 

Paquets    seulement,   Excel- 
sior        0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19     0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60     3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb ....     0.16 

Prunes — 
Californie   (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.30     0.31 

60-70s 0.22     0.23 

70-80s    (boite   de   25   lbs)  0.19     0.20 

80-90s 0.16*  0.17 

90-lOOs 0.15     0.16 

100-120s 0.11*  0.12 

PAS     DE      FAIBLESSE      POUR      LES 
FEVES,    MAIS    LES    VENTES 
SONT    PEU    CONSI- 
DERABLES. 

FEVES  —  II  n'y  a  pas  de  faiblesse 
sur  le  marche  des  feves,  mais  les  ap- 
provisionnements ne  sont  pas  ecoules 
en  grande  quantite  comme  la  chose 
se  fait  generalement.  En  meme  temps 
la  demande  est  assez  bonne,  vu  I'a- 
vancement    de    la    saison. 

Nous   cotons: 

Feves    canadiennes,    triees 

la  main,  le  boisseau  .   5.00  5.40 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves   brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.15 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 


Pois  split,  nouvelle  recolle 

(98  livres) 5.50     6.00 

Pois    (bleu)    .......   0.08     0.09 

LES       RIZ       DE       NOUVEAU      A       LA 

HAUSSE;    LE    MOUVEMENT 

VA    CONTINUER 

RIZ  —  Des  avances  ont  ete  faites 
au  cours  de  la  semaine  sur.  plusieurs 
lignes  de  riz.  Que  le  marche  restera 
fort,  la  chose  ne  fait  pas  le  moindre 
doute  pour  les  importateurs  qui  se 
rendent  compte  que  la  d iff iculte  de 
se  procurer  des  approvisionnements 
a  I'etranger.  ne  sera  pas.  eliminee 
d'ici  longtemps.  Le  Japon  achete  en- 
core des  approvisionnements  en 
quantite  la  0C1  il  peut  en  trouver, 
tandis  que  les  besoins  des  Indes  sont 
grands.  Les  augmentations  sur  ce 
marche  pour  la  semaine  sont  de  75c 
a  $1.25  les  100  livres,  les  varietes  or- 
dinaires  et  de  choix  etant  affectees, 
et  les  nouvelles  cotations  revisees 
sont  donnees  plus  bas.  La  demande 
est   assez   bonne. 

Nous  cotons: 

Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 15.00 

Honduras 15.00 

Siam 7.65     8.00 

Siam    (fancy) 10.50  11.00 

Rangoon  "B" 11.00 

Rangoon  "CC" 10.75 

Pakling 11.00 

Mandarin 11.75 

Tapioca,  la  lb.   (seed) 0.12 

Tapioca  (pearl) 0.12 

Tapioca  (flake) 0.11 

LES   PEANUTS   PLUS   CHERES; 
LES  AVELINES  FERMES 

NOIX  —  Des  avances  ont  ete  fai- 
tes sur  les  avelines  et  les  peanuts 
sur  les  marches  primaires  et  des 
augmentations  suivront  plus  tard 
probablement.  II  y  a  eu  une  hausse 
de  2c  sur  les  avelines,  et  les  peanuts 
de  la  Virginie  sont  en  si  grande  de- 
mande aux  Etats-Unis  que  quelques- 
uns  des  importateurs  canadiens  y  ont 
vendu  leurs  approvisionnements,  en 
pretendant  que  la  demande  a  de  bien 
meilleurs  prix  vaut  la  peine  qu'ils 
vendent  la.  Les  approvisionnements 
locaux  sont  plutot  limites,  et  en  ce 
qui  concerne  les  noix,  on  dit  qu'elles 
sont    introuvables. 

Amandes,  la  lb 0.27  .028 

Amandes   (ecalees)    ....   0.55  0.56 

Amandes   (Jordan) 0.70 

Noix  du  Bresil  (nouvelles)   0.24  0.26 

Noix  du  Bresil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Avelines    (Sicile),   la   lb.    .   0.25  0.27 

Avelines   Barcelone    .     .     .   0.25  0.26 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Peanuts    (roties)    — 

Jumbo 0.19  9.15 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Ecalees   No    1,   Espagnoles  0.19  0.20 

Ecalees  No  1 0.14 

Peanuts    (salees)  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassees,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo)  ■ 

la  lb 0.32  0.40 


Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32     0.35 

Pecans,      Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21     0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo   . 0.60 

Noix   (Grenoble) 0.29     0.35 

Noix  (Nouvelles  de  Na- 
ples)     0.23     0.26 

Noix  (ecalees) 0.78     0.80 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30     0.33 

LE    SIROP    BLANC    ACTIF;    IL 
PEUT    MONTER 

SIROPS,  MELASSES  —  II  est  tres 
probable  qu'il  y  aura  des  avances  sur 
les  sirops  de  maTs  si  les  avances  ac- 
tuelles  des  prix  du  mais  de  Chicago 
sont  maintenus.  La  consommation  du 
sirop  n'est  pas  considerable  a  cette 
epoque  de  I'annee,  bien  que  I'on  rap- 
porte  une  augmentation  dans  la  ven- 
te  des  sirops  de  mais  blancs.  On  peut 
s'attendre  a  des  avances.  Le  marche 
de  la  melasse  est  stable  et  sans 
changement. 

Nous    cotons: 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  ble-d'Inde: — 
Barils,  environ  700  livres  .    .    .     0.07| 

Vz  baril  .    .  • 0.08 

Kegs  . 0.08.1 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.15 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 5.75 

Boites    de    10   livres,   caisse    % 

doz.,  la  caisse 5.45 

Boites    de    20    livres,    caisse    % 

doz.,  la  caisse 5.40 

2  galls.,  seau  25  liv.,  chaque  .   .     2.45 

3  galls.,  seau  38%  liv.,  chaque.     3.65 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     5.90 

S'rop  de  ble-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.65 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  10  livres,   %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 5.95 

Boites  de  20  livres,   x/4  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 5.90 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites    2   livres,    2    douz.,    a   la 

caisse 7.00 

V2  barils,  les  100  livres   ....   10.00 

Barils.  les  100  livres 9.75 

Glucose,  cans  5  livres   (caisse).     4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de   Montreal — 

Puncheons 0.98     1.03 

Barils 1.01     1.06 

y3  barils 1.03     1.08 

Melasses  jAntigoa--- 

Puncheons 0.95 

Barils 0.98 

LES       PRODUITS      DE       L'ERABLE 
MONTENT    DE    20    P.   C. 

PRODUITS  DE  L'ERABLE  —  Des 
avances  s'elevant  a  20  pour  cent,  ont 
ete  faites  sur  le  marche  du  sucre  et 
du  sjrop  d'erable.  Cette  hausse  est  le 
resultat  de  la  demande  continuelle 
qui  arrive  des  Etats-Unis.  La  rarete 
de  I'approvisionnement  a  eu  egale- 
ment  pour  effet  de  faire  hausser  les 
prix  et  Ton  dit  que  28c  la  livre  a 
ete  paye  pour  du  sucre  d'erable  en 
lots  de  chars.  Les  prix  du  sirop  ont 
beaucoup    augmente     egalement.       lis 
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sont  d'environ  $2.50  le  gallon  impe- 
rial. Le  marche  du  miel  n'offre  pas 
de  changement;  la  demande  est  tres 
satisfaisante  pour  la  saison  de  I'an- 
nee. 

Nous   cotons: 
Sirop  durable — 
Boltes  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites  10  livres,  6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boltes  5  livres,  12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boltes  2V2  livres,  24  a  la  cais- 
se,  la  caisse 21  30 

Sucre  d'erable  (nominal)    .    .    .     0.30 
Miel  clover:  — 

Comb  (fancy) 0.30 

Comb  (No  1) 0.28 

En  boites,  60  livres 0.26 

En  seaux  30  livres 0.27 

Bo  seaux  10  livres 0.28 

Ell  seaux  5  livres 0.28 

Miel    Buckwheat    —    boites    ou 

barlls 0.18     0.20 

LE  MARCHE  DU  POIVRE  EST  HAUT 
Epices  —  En  vue  du  fait  que  la  de- 
mande pour  I'exportation  a  continue 
d'etre  active  pour  les  poivres  blancs 
et  noirs,  le  marche  local  est  tres  fort 
et  avant  longtemps  les  prix  du  detail 
seront  augmentes.  La  demande  de 
saison  est  assez  bonne  et  la  base  reste 
tres  ferme. 

Allspice 0.20     0  22 

Cassia 0  32     0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35     0.40 

Clous 0.4B     <> 

Creme  de  tartre   (franchi- 
se,  purr) 0.75     0  80 

Amerieaine   (high  test)  .    .    0.80     0.85 

(iingembre 0.28     0.38 

Oingembre  (Cochin  ou  Ja 

maYque) 0.30 

Macis 080     100 

BJpicee  melangeea   ....  0.30    032 
Muscade.   enticres    ....    0.60     0.70 

Muscade,  moulue 0.60    0.65 

Poivre  noir 0.3S     0.40 

Poivre  blanc 0.4B    0.60 

Poivre   (Cayenne)    ....   0  35     037 
Epices  a  marinades  ....   0.25     0.27 

Paprika 0.65     0.70 

Turmeric 0.28     0.30 

Acide  tartarlque,  la  lb.  (en 

cristaux  ou  en  poudre).    ...       130 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.00 

CarvJ  (carraway)  holl.  no- 
minal    0.75     0  80 

Cannelle,  Chine,  la   11) 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine    de     moutarde,    en 

viae 0.35     0.40 

Graine  de  celeri,  en   vrac 

(nominal) 0.76     0.80 

Noix   de   coco   filamenteu- 

se,   en   seaux 0.21     0.23 

PIments,  entiers 0.20    0.22 

PAS  DE  DECLINS  SUR  LES  THES 
Thes  —  Des  declins  sont  de  moins 
en  moins  probables  a  mesure  que  la 
saison  avance  et  le  commerce  d'ete 
est  tres  satisfaisant.  La  distribution 
des  approvisionnements  se  continue, 
et  avec  les  perspectives  d'avoir  un 
nouvel  approvisionnement  plus  tard  a 
des  taux  avances,  le  commerce  va 
continuer   a   acheter   regulierement    ce 


qu'il  lui  faut.  Les  derniers  cables 
confirment  la  fermete  continuelle  des 
marches  etrangers  de  semaine  en  se- 
maine. 

Nous   cotons: 
Pekoe,  Souchongs,  la  lb.   .   0.45     0.47 

Pekoes,  la  lb 0.49     0.52 

Orange  Pekoes 0.53     0.55 

Thes  Japon — 

Choix 0  65     0.75 

Early  Picking 0.55     0.65 

Javas — 

Pekeos 0.39     0.41 

Orange  Pekoes 0.44     0.47 

Orange  Pekoes  brise"    .    .    .    0.40     0.43 

Les  qualites  inferieures  de  th6s  brl- 
ses  peuvent  etre  obtenues  des  mar- 
chands  de  gros  sur  demande  a  des 
prix   raisonnables. 

DES  AVANCES  SUR    LE  CAFE  SONT 
FAITES    A     L'EXTERIEUR 

Cafe,  cacao  —  Des  avances  ont  ete 
faites  sur  les  marches  prlmaires  pour 
diverses  varietes  de  cafe,  et  ces  haus- 
ses  sont  de  4a  5  cents  la  livre  depuis 
le  premier  du  mois.  Les  importateurs 
locaux  s'efforcent,  disent-ils,  de  ne 
pas  faire  d'autres  avances  pour  le 
moment,  mais  si  la  fermete  continue 
a  I'exterieur,  la  chose  devrait  se  faire 
plus  tard.  En  attendant,  le  commerce 
achete  regulierement  ce  qu'il  lui  faut 
et  la  demande  est  bonne.  Les  marches 
du  cacao  sont  fermes  et  assez  actifs. 
si  Ton  considere  leur  situation  gene- 
rale.  Le  cacao  glace  est  la  cause  d'une 
plus  grande  demande  dans  les  grandes 
villes. 

Bogotas,  la  Hi ".-ii  0  14 

Jamaica,  la  lb 0  36  0  39 

Maracalbo,  la  lb 0.88  0  10 

Mocha   (types) 0.40  0  IS 

\l.  \irain.  la  lb "i"  0.42 

Rio,  la  lb 0.86  0  37 

Santos,  Bourdon,  la  lb.  .  0  n  0  12 

Santos,   la   lb 0.40      0  12 

Cacao — 
Cacao    en     vrac,     barils    de 

200   lbs,   la    II) 0  84 

Cacao,     barils     ilc     100     lbs. 

la  lb oi'.-, 

Cacao,    boites   de   50   lbs.   la 

lb 

L'EXPORTATION     DE      LA     FARINE 
CONTINUE:     LA    DEMANDE 
LOCALE    PEU    CONSI- 
DERABLE 

Farine  —  La  demande  de  la  part 
du  marche  domestique  est  peu  consi- 
derable pour  la  farine.  II  n'y  a  pas 
de  changement  pour  la  farine  de 
guerre,  mais  le  prix  s'est  rafferml 
pour  les  farines  de  ble  d'hiver.  Les 
commandes  pour  I'exportation  ne 
sont  pas  encore  toutes  remplies  et  les 
minoteries  esperent  rester  en  opera- 
tion  pendant   encore  quelque   temps. 

Nous  cotons: 
Chars       Btraighl       ou       mixtes. 

50,000   lbs.   sur  la   vole,   h>  ha- 

ril.    en     (2)    sacs    de    jute.    98 

lbs 11.00 

l.a   lb.   en    ( 2  I    sacs   de   coton,   9S 

lbs 11.15 

Petits  lots,  le  baril  (2)  sa<  -  de 

Jute,  98  lbs 11.30 

Farine      ile      ble      d'hiver 

(baril) 11.00   11.50 


Loi  Lacombe 


Deposants  Employeurs 

L.  J.  Grossman 

. .    The   International    Harvester   Co. 

Jos.  Dufresne Th.  Daoust 

Geo.   Adams S.  D.  Ditkofsky 

Camille  Therrien 

La  Cite  de  Montreal 

Lucien    Vaillancourt 

La  Cit6  de  Montreal 

B.  J.  Wright 

Major   Hill    Taxie    Service 

Walter  Stead 

....  The  Ideal  Printing  Works  Co. 
Aim6  Sirois  . .  JO.  Martineau  &  Fils 
Jules  Lapierre  .  .  Dominion  Glass  Co. 
Ls  Hamelin 

.  .  England  Construction  Co..  Ltd. 
Geo.  Guimond 

Commission  du  Havre 

Art.    Goldstein    ..    ..    Goldstein    Bros. 
Eug.   L.   OuPlessis 

La  Commission  du  Pare 

.labs  Belisle   ..   I). une  Celina  Lauzon 
Donat    Brault    —    Donat    Brault    Enrg. 
Victor    Levesques   —  General    Cartage. 
W.    Laverdure    ..    St     lit  my    Shoe   Co. 
Francis  Groulx 

Canadian    Foundry   Co. 

F     I.     initios lack    Wbeveney 

Fells  Cbartrand L    Paquette 

Jos    Belanger 

Kingsbury   Footwear  Co..  Ltd. 
Jos    Beauchamp 

The    City    lee    Co.,    Ltd. 

Honn.   Brunette Geo.    Martin 

Clovis   Martin Le  C     P.   It. 

Alphonse  Deery John  Kelley 

Acbille  Ouellette 

K.  J.  Cogblin   Co.,  Ltee 

Itaoul    Martineau 

Montreal    Dairy    Co. 

G    Laverriere   . .    M.   L..   H.   A    P 

John  Flore Le  C    P    it 

ChS.   Stewart Ls  C     P.   H. 

,i    Lacombe fldace  Groulx 

A    Qoulel 

.  .     .  .    Montreal    Sand    A    Gravel    Co. 

Win.    Decosse    ..    ..    Barrett    Co.,    Ltd. 
Johnny  Carlgnan  . .  Dominion  Cai 

J.  thainbrook Le  G.  T    R 

A     Chagnon Simon   A    Son 

Arthur    I.avallee     .  .     Saurette    .lobleur 

\     \akel S.    Freeman 

P     Marote Th.   Chapul 

!•:    D    Lacoate  ..  Locomotive  Work  Co 

F.    Mabtte    ..    Commission    du    Havre 

Vignauli      .    L.    0    Grothe,    Ltee 

S.    II.    Brosseau     .  .     Regal    Bool    Shop 

Desire  Berthiaume 

Montreal  Exchange  Co. 

1 1    Vumals \    Amyql 

P    Brlere  ..    . .  G.  H   Goobody  el   al. 

i:    Dagenais I.  R.  A  G    Walker 

F     Deslauriers O.   Crevier 

P.  Cooper 

J.  Stack    PaTing   A    Construction   Co 

O.    Sauriol X.   Cury   et    al. 

V.   Piazza    

The  Thiel  Detective  Service  Corp 
O.  Paquette  ..  Montreal  Tramways 
Pierre   Francoeur    

Ogilvie   Flour  Mil 

ChS   Bouchard    

W.    C.    Macdonald    Reg'd. 

Rodolphe  Beaudry 

Canadian    Aloxite   Co.,   Ltd. 

A  Corbin  .  .  .  .  L'Institut  National 
L.  Dufresne 

Peter  Lyall  Construction 

L.    Lachanee A.    Carmel 
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Le   Favori  de  tous   les  Chiqueurs 

Le  Tabac  a  Chiquer 


II  possede  un  gout  recherche, 
et  sa  reputation  enviable  est 
basee  entierement  sur  sa  qua- 
lite  et  sa  richesse. 

Recommandez-le  a  vos  clients,  et  ne 
perdez  aucune  occasion  d'en  pousser 
la  vente. 

Chez  tous  les  marchands  en  gros. 


• 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Cigares,  Cigarettes  et  Tabacs 


LES  PERSPECTIVES  DU  COMMERCE. 
DU  TABAC 


L'Association  Nationale  des  Manufacturiers 
des  Etats-Unis  a  envoye  recemment  des  lettres 
d'enquete  a  nombre  de  commercants  en  vue  dans 
la  ligne  du  tabac.  Comme  il  est  fait  rapport  dans  le 
Magazine  de  Wall  Street,  les  reponses  montrent 
que  le  commerce  est  tout  a  fait  optimiste,  en  depit 
du  fait  que  le  commercant  de  tabac  individuelle- 
ment  est  d'avis  que  les  affaires  sont  maigres  et  que 
la  majorite  admet  que  le  commerce  du  tabac  est 
aussi  bon  sinon  meilleur  que  celui  de  l'an  dernier. 
Deux  autres  industries  seulement  soumises  a  pa- 
reille  enquete,  firent  une  meilleure  reponse  que 
celle  du  tabac:  celles  des  produits  nharmaceutiques 
et  de  la  bijouterie.  Si  les  rapports  obtenus  sum 
une  indication  exacte  des  previsions  veritable* 
pour  l'industrie,  la  grande  prosperity  qui  a  6te"  con- 
tinuellemenf  predite  dans  les  milieux  Men  informed 
sera  bientot  un  fait  accompli. 

Pas  une  seule  prediction  de  mauvaises  affaires 
pour  1919  ne  fut  obtenue  de  toute  l'industrie  eiga- 
riere;  20  pour  100  des  reponses  recues  disaient  que 
les  conditions  du  commerce  etaient  mauvaises  a 
present,  mais  qu'on  s'attendait  a  une  amelioration 
tres  prochaine.  Vingt  autres  pour  cenl  affirmaienl 
que  le  commerce  etait  bon,  tandis  que  10  pour  LOO 
predisaient  de  bonnes  affaires  pour  1919;  40  pour 
100  admettaient  que  le  commerce  etait  bon  a  pre- 
sent, et  40  pour  100  predisaient  de  bonnes  affaires 
pour  1919;  les  20  pour  100  restant  sous  chaque  en- 
tete  disaient  que  le  commerce  actuel  Stall  excel- 
lent et  que  1919  apporterait  de  bonnes  affaires.  En 
resume,  l'opinion  de  la  majorite  du  commerce  est 
que  de  bonnes  affaires  sont  enregistrees  a  present 
et  que  l'anuee  1919  devrait  etre  exceptionnelle- 
ment  profitable. 

Quelques-unes  des  autres  reponses  recues  sont 
interessantes.  La  majorite  du  commerce  ne  pent 
voir  pourquoi  il  y  aurait  de  nouvelles  baisses  de 
prix  et  il  n'en  est  pas  prevu.  A  propos  du  stock 
manufacture  en  mains,  compare*  avec  l'aprovision- 
nement  normal  d'avant  guerre.  50  pour  LOO  disent 
que  les  stocks  sont  bas,  25  pour  100  disent  que  les 
stocks  sont  normaux  et  25  pour  100  pretendent 
qu'ils  laissent  voir  un  surplus.  Oe  fait  particulier 
est  interessant. 

En  ce  qui  a  trait  a  la  question  de  savoir  si  les 
cpnsommateurs  acheteraient  normalement,  le  com- 
merce fut  egalement  divise.  Ceci  est  du.  en  partie, 
au  fait  que  dans  certains  endroits  la  production  est 
maintenue  au  niveau  precedent,  tandis  que  dang 
d'autres  elle  fut  reduite  vers  le  premier  de  l'an.  Le 


commerce  se  montra  egalement  divise  sur  la  ques- 
tion de  savoir  si  les  marches  domestiques  offraient 
un  attrait  plus  immediat  que  ceux  etrangers.  A  ce 
sujet,  les  plus  gros  commergants  de  tabac  soutin- 
rent  que  encore  que  les  affaires  etrangeres  grossi- 
raient  eventuellement  pour  .iiombre  de  raisons, 
nous  devions  rechercher  notre  activite  aux  sour- 
ces domestiques  pour  assurer  la  reprise  des  affai- 
res. 

De  ces  informations,  un  observateur  impartial 
ne  saurait  tirer  qu'une  conclusion,  e'est  que  l'in- 
dustrie du  tabac  est  en  bonne  condition  et  que  les 
deux  ou  trois  annees  prochaines  devraient  comp- 
ter parmi  les  meilleures.  La  tendance  est  nette- 
ment  a  la  hausse  dans  cette  Industrie  et  il  n'y  a 
que  le  trop  grand  optimisme  de  la  pari  des  fermiers 
(optimisme  qui  peut  les  induire  a  cultiver  trop  de 
tabac)  qui  puisse  changer  cette  tendance.  Si  les 
fermiers  veulent  ecouter  les  bons  a\  is  qui  Leur  sont 
donnes  ils  ne  surcbargeront  pas  leurs  cultures  et 
n'affecteront  pas  ainsi  leur  propre  prosp6rite*  et 
celle  des  autres  en  provoquanl  un  gros  surcroii 
d'approvisionnement 


REDUCTION   DES  DROITS  D'EXPORTATION 
SUR   LE  TABAC  MEXICAIN 


Le  cablogramme  Buivant  a  etc  recu  par  le  D6- 
partemenl  d'Etat  du  vice-consul  americain  a 
Mexico. 

"Le  droit  d'exportation  sur  le  tabac  en  feuille 

pour  enveloppes,  d'apres  un  dec-ret  signe*  par  le  pre- 
sident  recemment.  et  en  vigueur  tout  de  suite  est 
ri'duit  de  l j  ■_  a  2 '  _•  cents  nionuaie  des  Etats-Unis 
pour  chaque  kilo  (de  $0,024  a  $0.0113  La  livre).  Le 
droit  d'exportation  sur  Le  tabac  d'interieur 
abaiss^  de  i'1-  a  1  cent  monnaie  courante  ib's 
Etats-Unis,  par  kilo  ($0.0113  a  $0.0453  La  livre)." 
En  L914,  L79  Livres  seulement  de  tabac  pour 
enveloppes  de  cigares  etaient  Lmporte*es  du  Mexi- 
que.  Cette  quantite  s'eleva  en  L916  a  L2.180  Livres 
e\  alut'es  a  $6,169.  11  n'en  fut  pas  Lmporte*  de  li'lii 
a  1!U8.  De  grandes  quantites  de  tabac  classifie* 
dans  les  statistiques  officielles  comme  "tons  au- 
tres-' furenl  importees  du  Mexique.  Cette  classifi- 
cation comprend  toutes  les  especes  de  tabac  non 
manufacture  sauf  les  tiges  et  les  enveloppes  de  ci- 
gares.    Ces  importations  furent  les  suivantes: 

Livres 

L914 82]    $  16,488 

L915 338,629.     59,' 

1916 1,730,537     L21,413 

1917 1,771,150     217,915 

1918 511,596     142,152 
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LES  EXPORTATIONS    DE    TABAC    EN    FEUILLE 


II  y  a  une  forte  demande  pour  le  tabac  en  feuil- 
le  dans  toutes  les  parties  du  monde  a  l'heure  ac- 
tuelle  et  les  exportations  de  tabac  en  feuille  des 
Etats-Unis  ont  augmente  considerablement  en 
comparaison  des  chiffres  precedents. 

Le  montant  total  de  tabac  en  feuille  exporte 
des  Etats-Unis  aux  pays  etrangers  pendant  le  mois 
d'avril  1919,  fut  de  61,760,667  livres  contre  17,973,- 
483  livres  dans  la  periode  correspondante  de  l'an 
dernier,  soit  une  augmentation  de  43,787,184 
livres  et  la  comparaison  appliquee  au  mois  de  mars 
1919  montre  une  augmentation  de  21,265,882  li- 
vres. 

Le  plus  fort  acheteur  de  tabac  en  feuille  fut  le 
Royaume-Uni  dont  les  achats  s'eleverent  a  33,263,- 
261  livres  pendant  le  mois  contre  8,888,162  livres 
dans  la  meme  periode  de  l'an  dernier  et  20,408,145 
livres  en  mars  1919,  soit  des  augmentations  de  24,- 
375,099  livres  et  12,855,116  livres  respectivement. 

La  France  vint  en  second  lieu  comme  acheteur 
aux  Etats-Unis  de  tabac  brut  en  feuille,  achetant 
pendant  le  mois  d'avril  1919  7,479,050  livres,  contre 
2,313,670  livres  dans  le  mois  d'avril  1918,  et  4,204,- 
375  livres  dans  le  mois  precedant  de  mars  1919.  Ce 
qui  montre  des  augmentations  d'achats  de  5,165,- 
380  livres  et  3,274,625  livres  respectivement. 

Les  Pays-Bas  tiennent  le  troisieme  rang  pour 
l'achat  du  tabac  en  feuilles  pendant  ce  mois,  avec 
5,336,747  livres. 

Les  cinq  autres  pays  achetaient  plus  d'un  mil- 
lion de  livres  pendant  le  meme  mois:  le  Danemark, 
1,341,847  livres,  l'ltalie  1,218,180  livres,  la  Norve- 
ge  1,047,147,  le  Canada  1,004,147.  Pour  ce  dernier 
pays  les  chiffres  montrent  une  diminution  de 
1,044,929  livres.  L'Afrique  Orientale  Anglaise 
achetait  1,627,326  livres,  soit  une  diminution  sur  le 
precedent  mois  de  mars  1919,  de  183,824  livres. 
L'Afrique  francaise  achetait  1,526,473  livres  contre 
32,974,  soit  une  augmentation  de  1,493,499  livres. 
D'autres  pays  achetaient  430,033  livres  contre  365,- 
461  livres  soit  une  augmentation  de  64,572  livres. 

Parmi  les  autres  pays  qui  virent  leurs  achats 
augmenter  en  avril  1919,  notons:  Le  Portugal  avec 
une  augmentation  de  456,968  livres;  l'Espagne 
avec  une  augmentation  egale;  le  Mexique  avec  une 
augmentation  de  110,094  livres;  l'Australie  avec 
une  augmentation  de  908,325  livres. 

Les  exportations  pour  les  10  mois 

Un  coup  d'oeil  sur  les  statistiques  des  exporta- 
tions americaines  du  tabac  en  feuille  pendant  les 
10  mois  de  l'annee  fiscale  montre  que  le  tabac  ame- 
ricain  ne  fut  jamais  en  plus  forte  demande  qu'a 
present. 

La  quantite  du  tabac  exportee  des  E.  U.  pen- 
dant les  10  mois  de  l'annee  fiscale  fut  de  470,662,- 


262  livres,  contre  213,359,460  livres  pour  la  meme 
periode  l'an  dernier,  ce  qui  represente  une  augmen- 
tation de  257,302,800  livres.  Le  tabac  en  tige  et  en 
bouts  fut  exporte  pendant  cette  periode  pour  un 
montant  de  3,253,916  livres,  contre  371,505  livres, 
representant  une  augmentation  pour  l'annee  fisca- 
le courante  de  2,882,411  livres. 

Le  Royaume-Uni  fut  le  plus  fort  acheteur  pen- 
dant ces  dix  mois,  ses  achats  s'elevant  a  227,310,- 
349  livres,  contre  45,940,933  livres  representant 
une  augmentation  de  181,369,416  livres.  La  France 
vint  ensuite  avec  des  achats  de  66,004,108  livres, 
contre  62,322,986  livres  pour  l'annee  fiscale  1917- 
18,  soit  une  augmentation  de  2,771,122  livres,  pour 
l'annee  fiscale  1918-19.  L'ltalie  achetait  pendant 
cette  periode  48,062,645  livres,  contre  33,914,687 
livres,  representant  une  augmentation  de  14,147,- 
358  livres.  Parmi  les  augmentations  d'exportations 
de  tabac  des  Etats-Unis  aux  autres  pays,  pendant 
cette  periode  de  10  mois,  notons:  Pays-Bas,  aug- 
mentation 4,173,698  livres;  Norvege,  augmentation 
5,488,572  livres;  Espagne,  augmentation  2,874,139 
livres;  Suisse,  augmentation  31,355  livres;  Canada 
augmentation  8,065,078  livres;  Argentine,  augmen- 
tation 1,622,073  livres;  Chine,  augmentation  6,554,- 
675  livres;  Japon,  augmentation  2,189,150  livres; 
Australie,  augmentation  12,163,884  livres;  Afrique 
orientale  anglaise,  augmentation  7,988,379  livres; 
Afrique  francaise,  augmentation  4,635,908  livres,  et 
autres  pays  divers,  augmentation  1,936,703  livres. 


LA  VENTE  DE  LA  RECOLTE  DE  TABAC 
DU  BRESIL 


M.  Edward  Higgins,  consul  americain  a  Bahia, 
Bresil,  fait  rapport  qu'il  a  ete  produit  en  1917  de 
400,000  a  450,000  balles  de  tabac.  Le  tabac  ven- 
due en  1917  etait  la  recolte  faite  entre  aout  et  de- 
cembre  1916,  et  qui  ne  fut  pas  expediee  avant  mars 
1917,  a  cause  du  double  droit  impose  sur  tout  ta- 
bac exporte  avant  cette  date.  L'industrie  du  tabac 
a  ete  serieusement  affectee  par  la  guerre.  Sur  la 
recolte  de  450,000  balles  de  154  livres  chaque,  la 
Grande  Bretagne  a  regu  en  1917  1,833  balles,  la 
France,  82,024  balles  et  l'Argentine  116,403  balles. 
De  grosses  quantites  ont  ete  achetees  au  compte 
de  l'Europe  et  au  ler  novembre  1918,  il  y  avait 
179,804  balles  en  entrepot  a  Bahia.  On  estime  que 
la  recolte  entiere  a  ete  vendue.  Le  prix  moyen 
pour  1917  a  ete  de  11  cents  la  livre. 


DIVIDENDE  DECLARE 


Le  bureau  de  direction  de  l'lmperial  Tobacco 
Co.  of  Canada,  Limited,  a  declare  un  dividende  in- 
terimaire  (No.  33)  de  un  et  demi  pour  cent 
(!%%)>  sur  les  actions  ordinaires  de  la  Compa- 
gnie,  distribuable,  le  27  juin,  1919. 
(A  suivre  page  60) 
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LISTE   DE    PRIX   DES  TABACS 
LEMESURIER 


Prix 


Tabacs    Importes    (coupes) 


Tabacs    Domestiques     (coupes) 

Prix 

Pionier,  1/12,  boites  de  5  et  10 

livres,  a $1.02 

Papineau,    1/12,   boites   de   5   et 

10   livres,  a 1.02 

Parfum  d'ltalie,  1/12,  boites  de 

5  et  10  livres,  a 1.02 

Le  Huron,  1/12,  boites  de  5  et 

10  livres,  a 1.02 

Qu(  snel,  1/14,  boites  de  5  et  10 

livres,  a 1.20 

Canada's  Delight,  1/6,  boites  de 

10  livres,  a 1.25 

Canada's  Delight,  1  livre,  boites 

de  10  livres,  a 1.25 

Bliie    Band,    1    livre,    boites    dc 

25    livres 60 

Le    Foyer,    1    livre,    boites    de 

25    livres 70 

Le    Foyer,   1/8   livre,   boites   de 

10  livres.   a 72 

Petit    Oanadien,    1/8,    boites    de 

10  livres,  a 68 


Naturel,  No  60 

1/12,  boites  de  5  et  10  livres 
1/8,  boites  de  5  el  10  livres 
1/6,  boites  de  5  et  10  livres 
1/2.  boites  de  10  livres  .. 
1    livre,    boites    de    10    livres 

Tabac   a    Cigarette 


$  ,84 
.04 
.92 
,92 
,90 


Oriental.   Ill,   lioiles  de  5  et  10 

livres.  $1.20 


Golden    Seal,    1/14,   boites   de   5 

et  10  livres,  a $1.15 

Golden   Leaf,    1/12,  boites   de    5 

et  10  livres,  a 1.44 

Fine   Cut.   1/13,   boites   de   5   et 

10  livres,  a 1.10 

Tabac    en     Torquette    a     Fumer,     noir 

Le  Huron,  1/9.  boite  de  6  et  12 
livres $1.10 

L.  C.  Special,  18,  boite  de  6  et 

12  livres 1.04 

Army    &    Navy,    1/9,    boite    de    6 

et  12  livres 1.10 

A    Fumer   Jaune 

I.-  Huron,  I  9,  boite  de  6  et  12 
livres $1.10 

Army  &  Navy.  1  ft,  boite  de  6  et 

12  livres 1 .  10 

A    Chiquer,    noir 

Maple   Leaf.    1/9,  boite  de   6   et 

12   livres $1.10 

X  X  X.    1/12.    boite    de    6    et    12 

livres 1.02 

Jaune 

Maple    Leaf,    l   9  .bolte  de   6  el 

12  livres $1.10 

Tabac    a    Priser 

En  Jarrea  de  5,  10  el  20  II  ■ 
En  Barila  de  B,  10  el  20  li 

X  X.   a $    .50 

Fo  i    el    !'•  ve.  a IS 


Feve.  a    .  .    .  . 
Rose.  Xo  1,  a 
Merise.  a    .  .    . 
Xaturel,  a   .  . 


Prix 

.45 
.45 
.45 
.45 


25  cents  extra  charges  pour  barils 
ou  jarres  vides  et  sont  retournables 
au  meme  prix. 


Liste  de  Prix   des  Tabacs   Haches 

-DE  — 

La  Cie   de  Tabac  Montcalm, 

JOLIETTE.  P.  Q. 
15    mai    19'9 

Cea  prix  sont  sujets  a  changements. 
suivant  la  hausse  ou  la  baisse  des  prix 
f J ii   n 

22ieme   Extra  en   paquets  de  1-14.  $1.15 

en    i  4   en    '  2   et   en    lb 1-10 

Quesnel  en  paquet  de  1-14  ....      1.05 

en    '  4   en    '  2   et   en    lb 1  00 

Rouge  et  Quesnel  en   pqt  de  1-14.      1.00 

en    ' ...    en    '  2   et   en    lb.        .  0.95 

Parfum    d'ltalie    en    Dqt    de    1-14.      1.05 

en    '  4   en    '  2   et   en    lb.  100 

Havane   doux   en    paquet  de    1-12.     ( 

en    '  4   en    '  2   et   en    lb 

Rouge   en    paquet   de    1-12 
en    '  4   en    '  2   et   en    lb. 
Special   en    paquet   de    1-16.   '  4.   '  2 

et  en  lb.  

Twists    (torquettes)    en    1-13  . 
Rolls  en    1-5  et  en    1-8  1.00 

Tous  ces  tabacs  sont  vendus  stricte- 
rrent  NET  a  30  jours,  ou  5°0  a  15  jours 
de  la  date  de  lexpedition.  F.  O.  B. 
Jollette  par  Express. 

Tout  p. em.  i  ou  botU  donl  le  timbre 
du    gouvernen 

le  retour  de  cette  mai  chandii 

i'.'iit 
i  Mia  d'aucune  valeur  i 
ni.li/  mis  listes  de  prijc  de  tabac 


0.80 
0.85 
0.80 

0.65 
1.00 


TABAC  A  FUMER 

PIONIER 

Reconnu  pour  sa  qualite  depuis  60  ans 

En    vente    partout 


LEMESURIER    TOBACCO    CO. 

66   a   72   Rue   Saint-Valier 

Quebec,   Que. 
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TABACS  -CIGARES— CIGARETTES 


NOS  PRIX  COURANTS 


Marques  speciales  de  marchandises  dont  les  maisons,  indiquejs   en   caracteres   noirs,  ont   I'agence   ou    la   representation   di- 

recte   au   Canada   ou   que  ces   maisons   manufactured     elles-memes  —    Les    prix    indiques   le   sont   d'apres 

les  derniers  renseignements  fournis    par  les  agents  ou  les  manufacturiers. 


IMPERIAL       TOBACCO       COMPANY 
OF    CANADA,    LIMITED 

CIGARETTES 


Boites 

Prix 

Prix 

de 

pur 

par 

boite 

1,000 

Gloria  en  boites  de  6- 

—600  $6.30 

Bouquet,  en  boites  de 

6 - 

-600 

6.30 

10.50 

Sweet       Sixteen.       en 

boites  de  6 - 

-600 

6.30 

10.50 

Derby,  en  boites  de  6- 

-600 

6.48 

10.80 

Old    Gold,    en    boites 

de  6 - 

-600 

6.48 

10.80 

Guinea   Gold,    en   boi- 

tes  de   10 - 

-500 

6.15 

12.30 

Player's  Navy  Cut, 

en  boites   de   10    .  .- 

-500 

6.15 

12.30 

en  boites   de  20    .  .- 

-500 

6.15 

12.30 

en     boites     en    fer- 

blanc    de    50    . . 

-  50 

.62 

12.30 

en    boites     en    fer- 

blanc  de   100    . .    . .- 

-100 

1.23 

12.30 

Sweet      Caporal,      en 

boites   de   10    . . 

-500 

6.15 

12.30 

en    boites     en    fer- 

blanc    de   50    . . 

-  50 

.62 

12.30 

Old    Chum,   en   boites 

de    10 - 

-500 

6.15 

12.30 

Gold   Crest,  en  boites 

de    20 - 

-500 

5.25 

10.50 

The     Greys,     en     pa- 

quets    de    20    . . 

-100 

1.50 

15.00 

en  paquets  de  20.  .- 

-500 

7.50 

15.00 

Fatima,     en     paquets 

mStalliques     de     20- 

-200 

2.90 

14.50 

Richmond        Straight 

Cut,  No  1  —  Bouts 

en     liege    ou     unis, 

en   boites  de   10 

-200 

3.20 

16.00 

en     boites    en     car- 

ton   de    20     .  .     .  :     .  ." 

-200 

3.20 

16.00 

en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    . . 

-  50 

.80 

16.00 

Calabash     —     forme 

•ovale,       bouts       en 

liege    —    en    boites 

de  10 - 

-250 

4.00 

16.00 

Cairo   —    avec    fume- 

cigarettes     en     car- 

ton —  en  boites  de 

10 - 

-500 

8.00 

16.00 

Zola  —  avec  fume-ci- 

garettes   en   carton 

— en  boites  de  10..- 

-250 

4.00 

16.00 

Hassan  —  bouts     en 

liege    —    en    boites 

de   10 - 

-500 

6.15 

12.30 

Mecca  —  bouts    unis 

—  en   boites   de   10- 

-500 

6.15 

12.30 

Nizam  —  bouts   unis 

■ —  en    boites   de   10— 

-500 

6.15 

12.30 

Nizam   —   bouts      en 

liege  —  en     boites 

de  10 - 

-500 

6.15 

12.30 

Hyde    Park   —   bouts 

unis    —  en      boites 

de    10 - 

-100 

1.90 

19.00 

en    boites     en    fer- 

blanc   de   100    . .    . .— 

-100 

1.90 

19.00 

Murad   —  bouts   unis 

—  en   boites   de   10— 

350 

47f» 

J9.00 

en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 
en    boites     en     fer- 
blanc  de   100    ..    ..—100    1.90    19.00 
Mogul   —   bouts    unis 

—  en   boites   de   10—250    4.75    19.00 
en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    ..     ..—  50      .95    19.00 

en    boites     en     fer- 

blanc  de  100  . .  .  .—100  1.90  19.00 
Mogul    —    bouts     en 

liege    —    en    boites 

de    10 —250    4.75    19.00 

en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    . .     . .—  50      .95    19.00 

en    boites     en     fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  1.90  19.00 
Dardanelles  —  en  boi- 
tes de   10  —  bouts 

en  liege    (ovales) . .— 250    4.75    19.00 

bouts        argentSs 

(ovales)     —250    4.75    19.00 

bouts  unis  (ovales)— 250  4.75  19.00 
Yildiz      Magnums    — 

bouts     dorSs  —  en 

boites   de    10    . .    .  .—250    7.50    30.00 

en    boites     en     fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  3.00  30.00 
Yildiz       Magnums    — 

bouts     en     liege  — 

en  boites  de   10    .  .—250    7.50    30.00 

en    boites     en     fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  3.00  30.00 
Yildiz      Magnums    — 

bouts       unis   —   en 

boites  de  10  ..  ..—250  7.50  30.00 
Imperial      F  1  e  u  r  — 

bouts     dorSs  —  en 

boites    de    10    .  .     .  .—250    6.25    25.00 

en    boites     en     fer- 

blanc    de    50    ..     ..—  50    1.25    25.00 

en     boites     en     fer- 

blanc    de —100    2.50    25.00 

Imperial      F  1  e  u  r  — 

bouts      unis   —   en 

boites  de  10  .  .  .  .—100  2.40  24.00 
Pall    Mall,    Originales 

— bouts    en    liege — 

en   boites   de   10    .  .—250    6.00    24.00 

en    boites    de    20    .  .—200    4.80    24.00 

en     boites     ouatSes 

de   50 —  50    1.20    24.00 

en     boites     ouatSes 

de  100 —100    2.40    24.00 

Pall    Mall,    Originales 

—  bouts  unis  — -  en 

boites   plates   de  10—100    2.40    24.00 

en     boites     ouatSes 

de  100 —100    2.40    24.00 

Pall       Mall,       format 

royal  —  bouts      en 

liege    —    en    boites 

ouatSes  de  10   ..    ..—100    3.20    32.00 

en     boites     ouatSes 

de    50 —  50    1.60    32  00 

de   100 ..—100    3.20    32.00 

Egyptian    Deities.    No 

3  —  bouts  unis  — 

en      boites      plates 

de   10 —100    2  40    24.00 

Egyption   Deities,   No 

3  —  bouts  en  liege 

—  en  boites  de  10—100  2.40  24. QQ 
Maspero,     No     22  — 

(ovales)  —  en  bot- 


tes  de   10 —250    4.75    19.00 

en    boites     en     fer- 
blanc    de    50    .  .    .  .—  50      .95    19.00 
en    boites     en     fer- 
blanc   de  100    . .    .  .—100    1.90    19.00 
No  31,  (ovales)  —  en 

boites    de    10    .  .     .  .—250    4.75    19.00 
en    boites     en     fer- 
blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 
en     boites     en    fer- 
blanc  de  100    . .    .  .—100    1.90    19.00 
Maspero,  No  39,  (ron- 
des)    —  en      boites 

de  10 —100    3.20    32.00 

en    boites     en     fer- 
blanc    de    50    . .     . .—  50    1.60    32.00 
en    boites     en    fer- 
blanc  de   100   . .    .  .—100    3.20    32.00 
No  41,  (rondes)  —  en 

boites    de    10    .  .     .  .—100    4.00    40.00 
en    boites     en    fer- 
blanc    de    50    . .     . .—  50    2.00    40.00 
en    boites     en     fer- 
blanc   de  100    . .    .  .—100    4.00    40.00 
Three     Castles  —  en 
boites    en    fer-blanc 
Stanches    de    50    . .—  50    1.20    24.00 
en    boites     en    fer- 
blanc    dScorSes    de 

100 —100    2.40    24.00 

en   cartons  de  10..— 100    2.40    24.00 
Gold  Flake  ■ —  en  boi- 
tes     en      fer-blanc 
Stanches    de    50    . . —  50    1.05    21.00 
en  paquets  de  10.  .—500  10.50    21.00 
en   boites  de   10    .  .—500 10.50    21.00 
Capstan,    (douces)    — 
en    boites     en     fer- 
blanc    Stanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons   de   10.. — 500  10.50    21.00 
en    cartons    de     10 
avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Capstan  (moyennes) 
en  boites  en  fer- 
blanc    Stanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons   de   10.  .—500  10.50    21.00 
en    cartons    de     10 
avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Wild  Woodbine  —  en 

paquets  de  10  .  .—500  8.00  16.00 
Vafladis      (Bulak)   — 

boites   de   10    . .    .  .—200    3.80    19.00 
boites    en    fer-blanc 

de    50 —  50      .95    19.00 

boites    en    fer-blanc 

de  100 —100    1.90    19.00 

Otto    de    Rose  —  en 

boites   de    10    . .    .  .—500  10.50    21.00 
Petite  Cigares  Colum- 
bia,   en    boites    de 

10 —100    2.00    20.00 

en  boites  de   10    ..—200    4.00    20.00 
Prix     sujets     a     changements     sans 
avis. 

Toutes  commandes  sujettes  a  l'ac- 
ceptation  du  Bureau  de  Montreal  et 
aux  autres  prix  en  cours  au  jour  de 
I'envoi. 
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Le  Tabac  a  Chiquer 

"Copenhagen" 

rapporte  de  tres  bons  pro- 
fits a  des  milliers  de  mar- 
chands. 

Profitez  de  la  meme  occa- 
sion pour  augmenter  les 
votres. 

Ce  tabac  a  chiquer,  etant  le 
plus  pur,  devient  de  plus  en 
plus  populaire. 

Voyez  a  ce  que  votre  stock 
soit  toujours  dans  un  de- 
gre  correct  d'humidite  et 
ne    manquez    pas    I'occa 
sion  d'en  pousser  la  vente. 

VENDU  PAR  TOUS  LES  MARCHANDS  EN  GROS. 
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PETITS   CIGARES 


Boites  Prix 

de        par 

boite 

New  Light  —  en  pa- 

quets    de    10    .  .    .  .—200  $2.55 

Sub     Rosa      Cigarros 
—en  boites  de  10..— 500    6.38 

Vice   Roy   —   en    boi- 
te  de    10    —500    0.38 

Le  Roy — en  boites  de 
.10 —200    2.55 

Recruits  —  en  boites 

en  bois  de  50   ..    .. —  50    1.00 

Columbia  —  en     boi- 

■tes  de  10 —100    2.00 

en  boites  de  10    .  .—200    4.00 

Bunty  —   en   paquets 

de  2 —100    2.00 

en   paquets  de  4    .  .—100    2.00 

Empire  —  en     boites 

de  10 —  50    1.20 

Royal  Club  —  en  pa- 
quets de  5 —100    2.40 

Florodora  —  en     pa- 
quets de  3 — 100    2.50 


Prix 
par 

1,000 

$12.75 

12.75 

12.75 

12.75 

20.00 

20.00 
20.00 

20.00 
20.00 

24.00 

24.00 

25.00 


TABACS    A    FUMER    COUPES 


La  livre 
Seal  of  North  Carolina  — 
boites  en  fer-blanc,  %  livre..  $1.65 
poches  1/7,  boites  de  5  livres  1.65 
Old  chum — 
boites  en  fer-blanc  %  livre..  1.50 
boites    en     fer-blanc     1    livre, 

cartons   de   3   livres 1.50 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres       1.44 

sacs  1/7,  boites  de  5  livres..     1.65 
Puritan  Cut  Plug — 

boites  en  fer-blanc  %  livre  ..     1.50 
Meerschaum — 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres         1.44 

poches  1/7,  boites  de  5  livres     1.65 
boites    en    fer-blanc    %    livre, 

cartons  de  3  livres 1.50 

Bull    Durham — 
sacs   1/9,  cartons   de   5  livres     1.80 
sacs  1/15,  cartons  de  5  livres     1.80 
Unique — 
paquets   1/15,   boites   de   5   li- 
vres       1.20 

paquets  1  livre,  boites  de  5  li- 
vres      1 .  20 

paquets  V2  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1.20 

Duke's   Mixture    (Granulated)  — 

sacs  1/13,  cartons  de  5  livres     1.60 
Pure  Perique — 
boites  en  fer-blanc   %  livre..     2.60 
boites  en  fer-blanc   %   livre..     2.60 
Repeater —  ,    I 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  1/9,  boites 

de  2  livres 1.75 

boites    en    fer-blanc    %    livre, 

boites  de  2  livres 1.50 

Snap — 

paquets  1/13,  boites  de  2  liv.     1.05 
Old  Virginia— 
boites   en  fer-blanc   %   livre . .     1 .  30 
paquets  1/15,  boites  de  5  liv.     1.20 
paquets   1    livre,    boites    de    5 

livres 1.20 

paquets   %   livre,  boites  de   5 

livres 1.20 

Social   Mixture — 
paquets  1/12,  boites  de  2  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  %  livre  ..     1.50 
Red  Mixture — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 
St-L^ger    (Sliced)  — 
boites  en  fer-blanc  1/8,  carton 

1  Uvre 1 .  86 


Calabash    Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre     2.15 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 
1/9  livre  (empaquetg  en  feuil- 

les    mgtalliques) 2.15 

Piccadilly  London  Smoking  Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
paquets     1/9    livre,    en    feuil- 

lets  m^talliques 2.15 

boites   en  fer-blanc  %   livre..     2.15 
Coronet    Smoking   Mixture- 
en  cartons  de  2  livres. 
boites   en  fer-blanc  1/5  livres     2.15 
boites    en    fer-blanc    1/9    livre     2.15 
West  End   Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 

TABACS    A    CIGARETTES 

La  livre 

B.  C.  No  1 — paquets  1/15,  boi- 
tes de  2  livres $1.80 

Southern   Straight  Cut — paquets 

1/15,   boites   de   2   livres    ..     1.80 

Sweet  Caporal  —  paquets  1/15, 

boites   de  2  livres 1.80 

Ali-Baba — paquets    1/15,    boites 

de  2  livres 1.80 

Tono  Sama — boites  en  fer-blanc 

Vz   livre,   boites  de  2  livres     1.50 

TABAC    COUPE 

Brahadi's    Celebrated    Mild    and    Best 
No  1,  Guard's   Mixture 

La  livre 
boites  en  fer-blanc  1/8  livre  ..  $2.40 
boites  en  fer-blanc  1/4  livre  ..  2.40 
boites  en  fer-blanc  %  livre  ..  2.40 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre  ..  2.40 
Brahadi's  old  Leaf  No  2,  Guard's 
Mixture 
boites  en  fer-blanc  1/8  livre  ..  $2.00 
boites  en  fer-blanc  %  livre  ..  2.00 
boites  en  fer-blanc  %  livre  ..  2.00 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre..     2.00 

TABACS    IMPORTES    A    FUMER    DE 
WILLS 

La  livre 

Capstan  Mixture $2.55 

Capstan   Navy   Cut 2.55 

Traveller 2.55 

Westward  Ho  Mixture 2 .  35 

Ocean    Mixture 2.25 

Black   Cut   Cavendish 2.35 

Gold    Flake 2.55 

Liverpool  Irish   Twist 1.85 

Superfine   Shag 2.35 

Old  Friend  Shag 2.35 

Sweet   Chestnut 2.85 

TABAC   A    CIGARETTES    DE    wn  i_r 

La  livre 

Three    Castles $2.65 

TABAC   A    FUMER    PLAYER 

La  livre 

Navy  Cut $2.55 

TABACS    IMPORTES 

La  livre 

Navy   Mixture $2.55 

TABACS    A    CIGARETTES    PLAYER 

Navy  Cut $2.55 

TABAC    A    FUMER    DE     RICHMOND 
CAVENDISH 

Pioneer $2.55 

TABACS  A  FUMER  DE  LAMBERT 
&    BUTLER 

Lob    Cabin $2.55 

Viking 2.55 

Warlock 2.35 

Varsity  Mixture 2.65 

Garrick  Mixture 2.85 

Frontier  Mixture 2.55 

Waverly  Mixture 2.45 

May  Blossom 2.55 

TABAC    DE    MACDONALD 
Cut  Golden  Bar $2.65 


TABAC  A  FUMER  DE  F.  &  J.  SMITH 

Glasgow    Mixture $2.55 

TABAC   A   FUMER   DE  J.  &   F.   BELL 

Three   Nuns $2.85 

TABAC    D'OGDEN 

St.  Bruno $2.55 

St.  Julien 2.35 

TABACS    A    FUMER    DE    LA    CIE 

WESTMINSTER 

(en  cartons  de  1  livre) 

Westminster   Sliced  Plug    ..    ..   $2.55 

TABACS     A      FUMER     AMERICAINS 

La  livre 

Pride    of   Virginia $2.20 

Old    English    Curve    Cut    ..     ..  2.35 

Peerless ..  1.75 

Union  Leader 1.60 

Tuxedo   Granulated   Plug    ..    ..  1.95 

Velvet 1.75 

Lucky  Strike 2.35 

Lucky  Strike    (Roll   Cut)    ..    ..  2.35 

Mayo's  Cut  Plug 1.65 

Rose  Leaf  (Fine  Cut  Chewing)  2.10 

Westover  (Plug) 1.70 

TABACS    AMERICAINS    EN    PALET- 
TE,   A    CHIQUER 

La  livre 

Battle  Axe $1.85 

Piper  Heldsieck 1.85 

Horseshoe 1.65 

Star 1.60 

Spear  Head 1.65 

Climax 1.65 

TABAC    A    PRISER 

National   Tobacco   Co.,   Limited 

La  livre 
Copenhague,    par    douzaine    de 

boites $1.40 

Horseshoe,     par     douzaine     de 

boites 1.40 

TABAC    COUPE 

La  livre 

Forest  and  Stream $1.44 

Great  West 1.12 

Master  Workman 1.12 

TABAC  A  CHIQUER   NOIR 

La  livre 

Black  Watch $1 .  20 

Club 1.00 

Currency 1.00 

Currency  (Bars) 1.00 

Old  Fox   (Plug  2x3) 1.00 

TRESSES 

Favorite $1.15 

MicMac • 1.15 

TABAC    A    CHIQUER   CLAIR 

La  livre 

Bobs $1.00 

Empire   Navy    (Bars) 1.25 

Old    Kentucky    (Bars) 1.25 

Pay  Roll 1.25 

Pay  Roll   (Bars) 1.25 

Stag   (Bars) 1.08 

Walnut 1.25 

TABAC    A    FUMER   CLAIR 

Derby $1.08 

Fire  Chief 1.00 

Master  Workman    (Bars)    ..    ..     1.20 

Old   Virginia 1 .  50 

Pedro  (2  cuts  to  the  plug)   ....     1.20 

Rosebud   (Bars) 1.15 

Rosebud 97 

TABAC  A   FUMER   NOIR 

B.L $1.18 

Shamrock 1.08 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et   d'Arthabaska 


ACTES      ENREGISTRES     AU      BUREAU      D'EN  REGISTR  E- 
MENT    D'ARTHABASKA, 


Du  23  au  28  juin   1919 


Testament — Mme  S6v6rine  Girouanl  a  Jos.  Gagnon,  y2  ind. 
4  p.  607,  Warwick. 

Testament — Mme  Alphonsine  Plante  a  AdeJard  Hamel,  % 
ind.  53-54,  War.  et  p.  244,  Tingwick. 

Vente— Wilfrid  L'Heureux  a  Raoul  Charest,  p.  94-95,  Ting- 
wick,  $4,500,   $2,000  a/c. 

Obligation- Pierre  Desfoss6s  a  Bernard  Charest,  562, 
Warwick,   $1,500. 

Donation — J.  B.  Laroche  et  ux.  a  Abide  Laroche,  6,  Ting- 
wick. 

Vente  Desire"  Martel  a  Xiste  Martel,  V2  n.  e.  740,  Warwick. 
$2,700,  $500  a/c. 

Obligation — Xiste  Martel  a  Nap.  Poisson,  $740.  Warwick. 
$5110. 

Transport- — Germain  Beliveau  a  J.  Bmile  Teasier,  sur  Nap. 
Par6,  $300. 

Vente  Pierre  Cat  in  ;i  Ad  eland  Charest,  p.  145.  Warwick. 
$1,350,  pa: 

Obligation  Joseph  Laroche  a  Louis  Langlois,  303  et  I".". 
Wiirwick.   $800. 

Obligation  Bmile  Laroche  a  Bernard  Laroche,  7.  Ting 
wick,  $<)25. 

Obligation  Adelard  Touslgnan  a  Adelard  Charest,  366 
:'.7.ri  :{76.    Warwick.   $1,500. 

Obligation  Albert  Sevigny  a  Joseph  Croteau,  328-328-324 
Warwick.    $3,50.0. 

Vente — Celestln  Martel  a  Bdmdnd  Lamle,  79,  Warwick, 
$2,800,  pa: 

Vente  Alphonse  Frechette  a  Charles  Carignan,  p.  no. 
Princeville,  $700,  $100 

Vente  Jos.  St-Pierre  a  Arthur  si  Pierre,  p.  lib  el  lie, 
12<-  rg,   Stanfold,   $400   pa; 

Titre  sh.  .if  i).  a  a  Bug,  Fournler,  81,  no.  79  de  ::';'■'.  Ste 
Victoire,  $106  payi 

Testainciii  Bdouard  Valliere  a  Mme  Odile  Lemleux,  % 
ind.  2t;:',.  Arthabaskaville. 

Obligation      Zephirin     Roberge    a     V<  nant     Rheault,     p. 
Arthabaskaville,   $8,000 

Transport-  Bdouard  Couture  a  Jos  Belaud  sur  Rgza 
Bellefeuille,  $900 

Vente     Georges  Poisson  a  Jeffrey  Xault.  90  p    89,  SI  Paul, 

$3,000.   $1.50   a    C, 

Retrocession    Jos.  Heberl  a   Paul  Tourigny,  p.    100  p 
Ste- Victoire 

Vente-— No6  Roux  a  Ulric  Ldgard,  52  p  ii  el  51,  Princeville, 
$4,000.    $1,000   a    c 

Testament     Adolphe   Bolsverl    a    M Bvdlma    Roux,    129, 

Sainte-Victoire. 

Vente     Henry  Hamel  a  Adelard  Hamel,  p.s.e.  L030  el    ' 
Tingwick,  $2,000,  $1,200  a/c. 

Vente  Jos.  Lamontagne  a  Jus  Bdrube'  24c  el  autres,  I2e 
rg,  Blandford,  $3,000,  $100  a  c, 

Obligation  Fortunal  Montreuil  a  J.  A,  SaVble  p  4b  Ler 
rg,   Stantold.   > 

Obligation  ,  i   Xadeau  a  Cleophas  Faucher,  p.e.  4e, 

2e  rg.  Stantold,  $650 

Vente  Amedce  Qoyette  a  Louis  Paquette,  p  4b  ler  rg 
Stanfold,  $1,350,  $200  a/c. 

Ventt  Jos.  Berube  a  .Mine  Marie  Morin.  21c.  et  autres 
Blandford,  $5,400,  dues. 

Vente     Azade  Provencher  a  Amable  Pelletler    p    10    3e  rg 

Stanfold.    $1,000,    $100    a    c 

Vente     Arthur    Pelletler     a    Anselme    Rouiller,     :>    2e    rg 

Stanfold.    $2.ooo.    $700    a   c. 

Testament  Mine  lleloise  IManle  a  Jos.  Lel'ebvre  U,  ind 
96D-960a,    Warwick. 

Mariage    Godfroj    Labbe"  el   .Mme  Anna  St-Cyr,  communau- 

te-   de    biens. 

Testamenl  Mme  Victoria  Theroux  a  Adelard  Joyal,  23, 
Bulstrode  el   autres. 

Mariage     Pierre  Geo.   Valois  et    Mile   M.   Ida   Marcoux, 
paration  de  biens. 

Mariage— Jos.  Girouanl  et  Mile  Albert  ine  Vacbon.  com- 
munauie   d(    biens. 

Cession  Mme  Victoria  Leahy  a  Paul  Lemleux,  p.  lit;,,  ste- 
Victoire. 

Mariage— Wilfrid   Lavertu  et    Mile  Juliette   Beliveau,  com- 

munaute   de    biens. 

Vente  Fabrique  St-Valere  a  Zoel  Hubert,  p.  tii7  Bulstro- 
de,  $250  payees. 


Obligation — Edmond  Pellerin  a  Louis  Normand,  163.  St- 
Paul.  $1,500. 

Transport— Aim6  Plante  a  IrenSe  Bergeron  sur  Hormisdas 
Comtois,  $400. 

Transport — Le  meme  au  meme  sur  Joseph  Leblanc,  $300. 

Testament — Eugene  Pellerin  a  Mme  Emma  Gamache  et  al. 
aucun   immeuble. 

Vente— Wilfrid  Brul6  a  Benjamin  Leclaire,  p.  444  et  553, 
Bulstrode,  $4,050,  $2,800  a/c. 

Obligation— Benjamin  Leclaire  a  Mme  Alphonsine  Fre- 
chette, $1,000,  aff.  le  meme  1mm. 

Vente — Xarcisse  HSmond  a  Xemrod  Auger,  $1,300.  payees. 

Mariage— Cortrad  Rheault  et  Mile  Aurea  Provencher,  com- 
munaute  de  biens. 

Vente— Naz.  Cantin  et  al.  a  Th^ophile  H.  Cantin.  p.  504, 
Tingwick,   $2,000   payees. 

D6cl.  de  deces— Zephirin  Martel  a  Hormisdas  Martel  et  al. 
p.    643.    Warwick. 

Testament— Anthime  Vallee  a  CeJina  Vallee  et  al.  5b.  lie 
rg.   Blandford. 

Mariage— Josaphat  Nault  et  Mile  Anna  Bella  Boucher,  se- 
paration  de   biens. 

Vent.  Joseph  Blais  a  Adjutor  Dumont.  41-60.  Bulstrode, 
$1,800,  $500  a  i 

Donation—  Lauzophe  Xault.  enreg.  a  Josaphat  Xault.  % 
n.  41-86,  Bulstrode. 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE    28   JUIN    1919 
ARTHABASKA 


ACTIONS   EN   (OCR  SUPERIEURE 

.ii     Lessard   vb   Black  Lake  Asbestos     &   Chrome 

lilnck   Lake.   $1,920.   Accident  de  travail. 

Dlle  llda  St-Pierre  vs  Omer  Perreaull  de  stanfold.  $60 

Massev  Harris    Co.     Ltd  .     Klie     Bolsverl     de     South     Durham. 

$110.98. 
Dame    Violet     COX    fi    Cleophas    Martineau    de    SieAgatln-    de 

Lotbiniere    Bornage  >t   dommages,  $445.00 

K.   Massicotte  vs  A.  Grondin  et  Dame  Adele  Landry  de  Thet- 

ford.    $11." 

Dame    Sarah    McKeagi  •  ph    McKeage      du    canton      de 

Tingwick,  Seme  classe. 
Zaccharle  Lemlre  vs  Henri  Lemire  de  Montreal.  $1 

ACTIONS   KN   colli   DE  CIRCUIT 
J.    B.    Blais.    King,    vs    J     II.    Habel    de    Victoria ville.    $4.73. 

Leonidas  Dussauli  vs  J.  Brnesl  Houle,  de  VIctoriavi] 

La    Fonderlt    de   VictoriaviHe   vs   Ant     Mercter,   de    Wotton, 

$50,iiii 

Ovila  Beauchemin  vs  Ged.  Poirier,  de  St-Louis  de  Blandford. 
$39.60 

JUGEMENTS    KN   COTJB    SDPBRIEDRE 

Cie    Industrie    Cantin    vs    Ferdinand    Barbe.    de    Ste  Scholasti- 

que.  Jugemenl   contra  dependent  pour  $420.00. 
L.   I.   Frechette  vs  J.  c    Bergeron,  de  Makamlck,  Jugi  mem 

(■(  lilt  I'e    ilel'elllleur    pour    $688.  S8. 

n  GEMENTS  KN  COUR  DE  CIRCUIT 

La    .Manufacture   de   Chaises   de   Stanfold   vs    Chs.    Ed.    Kortin. 
de   Louiseville,   Jugement    contre  defendeur  pour 


BUREAU    D'ENREGISTREMENT    CITE    ET    DISTRICT    DES 
TROIS-RIVIERES. 


Semaine  du  23   au   30  juin 

Vente    J    H.  Dansereau  a  The  Three  Rivera  Lumber  Co. 

Quittance     Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  J.  E    Hetu. 

Vente     Hormisdas  Carignan  a   Dame  J    a.   Charbonneau. 

Obligation     Bdmond  Bellefeuille  a  Caiase  Populaire  Trois- 
Ki\  leres. 

Obligation     Dame  K.  X.   Beaudry  a  Caisse   Populaire  Troi> 
Ki\  leres. 

Obligation     J.    Arthur    Lemieux   a    Caisse    Populaire    Trois 
Rivieres. 

Quittance — Hubert    Courteau    a    Kdmond    Bellefeuille. 

Vente     The  Shaw.  w.  A   P.  Co,  a  Pierre  Weber. 

Vente — A.  E.  Guillemette  a  Arthur  Bruneau. 

Declaration    sociale — Legare    Automobile    of    Three    Ki 
Limited 

Vente   -Molse  Vincent  k  D£sir£  DeYhene. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.   Francois  Houle. 
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Vente— J.  O.  H.  Ricard  a  Emile  Allard. 

Quittance — Wilfrid  Caron  a  Godmer  Gelinas. 

Vente — We  Gregoire  Bourassa  a  Donat  Giguere. 

Quittance — Ephrem  et  Desire  Villemure  a  B.  J.  Gu^rin. 

Vente — Joseph  Lessard   a  Ludger  Matteau. 

Vente — The   Lanctot   Realty   Co.  a  Alphonse   Germain. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Gaspard  LanctSt. 

Vente — L.   Theophile   Jourdain  a  J.  L.   Sanschagrin. 

Vente — Gelinas  et  Jourdain  a  J.  L.  Sanschagrin. 

Donation — Denis   Geiinas   a   Herve   Houle   &   ux. 

Obligation — Mathias   Ricard   a  Jean    Cote. 

Obligation— F.   X.   Vanasse  a  Vve  Adolphe   Garneau. 

Quittance — Victoria  Ayotte  a  Succ.  Edwidge  Beland. 

Quittance- -Succ.    II.    'iherrien   a   Adelard    Lambert. 

Quittance — Succ.    Harline    Cloutier   a   Arthur   Dufresne. 

Transport — Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  Jos.  D.  Briere. 

Vente — Edmond  Vachon  a  Edmond  Milette. 

Vente — Arthur  Dargis  a  George  Dumaine. 

Vente — Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  Olivier  Bellemare. 

Vente — Joseph   Tremblay  a   Odilon   et   Jos.   Brodeur. 

Vente — Chs.  Ed.  Charette  a  Victor  Lessard. 

Vente — Thomas   Fredette  a   David    Dureau. 

Vente — Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  Athanase  Riopel. 

Vente — David   Morais  a  Wilfrid  Lafreniere. 

Vente — Wellie  Larose  a  Nestor  Demoors. 

Vente — Majorique  Boisvert  a  Ephrem   Hamel. 

Quittance — Edouard   Lafreniere  a  Henry  Deziel. 

Quittance — Josephat  Auger  a  Albert   Fournier. 

Quittance — Adelard    Milette   a   Victor   Dechene. 

Quittance — A.  E.  Gillemette  a  Frs.  der  Kinderen. 

Quittance — Georges   Levasseur  a  Joseph   Perron. 

Quittance — Albert  Vincent  a  Thomas  Fredette. 

Quittance — Pierre  Boisvert  a  Thomas   Marcouiller. 

Quittance — Albert   Gigaire  a   Philias   Dery. 

Quittance — Thomas   Marcouiller  a  Sam.   St-Arnaud. 

Declaration  sociale — D^silets  et  D6silets. 

Vente — Jos.  Lahaie  a  Wellie  Ricard. 

Obligation — J.  W.  Lemay  a  Laura  Juineau. 

Obligation — J.  T.  Levesque  a  G.  A.  Ferron. 

Vente — Jos.  Gervais  a  Joseph  Rathier. 

Quittance — Vve  Jos.  Rabouin  a  Arthur  Ferron. 


Quittance — Dame  W.  Paquet  a  Jos.  Gervais. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Pierre  Allard. 

Transport — Hormisdas   Lemay  a   Hector  Lemay. 
Main-levee — Leandre  Langevin   a   Bureau  et   Panneton. 

Quittance— Percepteur    du    Revenu    a    Succ.      Rose     Anna 
Ferron. 

Quittance — Percepteur    du    Revenu   a   Succ.   Eugenie   Bou- 
cher. 

Vente — Arsene  Houle  a  Hormisdas  Gelinas. 

Vente — Victor  Bourassa  a  Zephir  Bordeleau. 

Quittance— Ephrem    Villemure    a    Victor    Bourassa. 

Cession— Gaspard  Lafreniere  et  al.,  a  J.  E.   Lafreniere  et 
al. 

Declaration  sociale — J.  R.  I.  Lafreniere  enregistrS. 

Vente — Louis  Roy  a  Oscar  Roy. 

Vente — Philippe  Belleville  a  William  Mongrain. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Leon  G.  Balcer. 

Donation — Frederic  Boisvert   &   ux.,  a  Dionis   Boisvert. 

Vente — Dionis  Boisvert  a  Cieophas   Boisvert. 

Vente — Adelard  Doucet  a  Donat  Blais. 

Obligation — Vve   Maxime  Boisvert  a  Jacques  Bourassa. 

Vente — B.  J.  Gerin  a  Vve  Wilfrid  Paquet. 

Vente— Grand'Mere  Land   Co.  a  H.  M.   St-Cyr 

Quittance — Edouard    Grenier   a   Remi    Herard. 

Quittance — Chs  Ed.  Grenier  a  Narcisse  Trahan. 

Quittance — Ths.  Marcouiller  et  ux.,  a  Narcisse  Trahan. 

Vente — Tancrede  Lemire  a  Odile  Cote. 

Vente — Edmond   Girard  a   Edmond   Drouin. 

CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RI VI  ERES 

Semaine  du   23   au   30   Juin 

JUGEMENTS— COUR    DE    CIRCUIT 

Daly  et  Morin  vs  J.  B.  White,  $60.19. 

Joseph  E.  Lacoursiere  vs  Albert  Guenard,  $45.00. 

Gilbert  Lambert  vs   Philippe   Paquette,   $23.00. 

J.   R.   Denis   et  Frere   vs   Joseph   Paul,    $32.48. 

Joseph  Corbin  vs  Octave  Milot,  $16.75. 

J.  S.  Rivard  et  Cie  vs  Louis  Landry,  $75.00. 

J.  M.  Beaudoin  Ltee  vs  Freddy  Frenette  et  al.,  $65.12. 

J.  A.  Lemire  vs  Arthur  Rene,  $11.65. 


LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


G.  Jos.  Bouchard  vs  Commissaires 
d'Ecoles,  Vaudreuil,  $171. 

Cite  de  Verdun  vs  Oswald  Woodall, 
Verdun,  $204. 

J.  A.  Dubois  vs  H.  L.  McDougall,  Dor- 
val,  $185. 

Geo.  Archambault  vs  W.  Alfred  Thes- 
sereault,  Lachine,  $2,500. 

Credit  Montrealais  Ltee  vs  Alfred 
Laurier,  Montreal,  Jos.  Beaudoin, 
St-Gerard  Magella,  $802. 

J.  E.  Isabelle  vs  Gervais  Cousineau, 
St-Laurent,  4eme  classe. 

J.  E.  Labrecque  vs  P.  E.  De"ry,  Mont- 
real, $587. 

Alex.  Orsali  vs  Saules  &  Mary  Fazzi, 
Montreal,  lere  classe. 

J.  O.  Bastien  vs  Lucien  Boucher,  Mont- 
real, $100. 

Eliz.  Faulkner  vs  Mutual  Life  &  Ci- 
tizens Ass.  Co.,  Ltd.,   $11. 

Alex.  Orsali  vs  Geo.  Bherer,  Montreal, 
lere  classe. 

F  P.  Weaver  Coal  Co.,  Ltd.  vs  St. 
Denis  Coal  &  Cartage  Co.,  Ltd., 
$1,018. 

G.  Caffafi  vs  C.  P.  R..  Montreal,  $225. 

Ls  St-Hilaire  vs  Michael  Connolly, 
Montreal,  $116. 

Nap.  Laverdure  vs  Corp.  Ville  Mont- 
real-Nord,   Montreal,   $8,035. 

J.  G.  Dupont  vs  Ereiia  Duclos,  Mme 
Leonce   Plante,   Montreal,   $533. 

Banque  d'Hochelaga  vs  L.  J.  Mar- 
chand.  Montreal,  $5,797. 


P.    A.    Desgroseilliers   vs    Jos.    Miller, 

Montreal,  $135. 
L.  Dussault  vs  Ingersoll  Packing  Co., 

Ltd.,  Montreal,  $208. 
J  .0.  Renaud  vs  J.  David,  St-L6onard 

de  Pointe-aux-Trembles,  $300. 
C.  P.   R.   vs  Emile   Labelle,  Montreal, 

$624. 

Gunn,  Langlois  Co.,  Ltd.  vs  F.  X.  St- 
Denis,  Paul  St-Denis,  Montreal, 
$1,060. 

E.    J.    Quinn    vs    Geoffrey    Porteous, 

Montreal,  $178. 
P.     Guilmette     vs     Eusebe      Gagnon, 

Montreal,  $185. 

Geo.  C.  Turstall  vs  E.  C.  Howard, 
Montreal,  $130. 

N.    Ouellette   vs   A.   Gravel,   Montreal, 


JUGEMENTS     EN     COUR     DE     CIR- 
CUIT 


Beaudoin  Ltee  vs  W.  A.  Dauce,  Mont- 
real,  $1,979. 

Cite  de  Verdun  vs  F.  X.  Crevier,  Mont- 
real, $320. 

Lavaliee,  Desmarais  &  DeSerres  vs 
Cyprien  Mailhot,  Montreal,  $116.' 

Mme  Emile  Fernet  vs  Henri  Foucreau, 
Montreal,  $1,000. 

Evelina  Perras  Turcotte  vs  Anastase 
Gariepy,  Montreal,  $272. 

W.  Decarie  Vs  Alfred  Ladouceur, 
Montreal,   $261. 

E.  Vanier  vs  Raoul  Billy  Beiair,  Mont- 
real,  $103. 

Fontaine  &  Desjarlais  vs  Alderic  Beau- 
champ,   Armandine    Beauchamp,   Mme 

Albert  Dyotte,  Montreal,  $177. 
L.  Demico  vs  Can.   Rolling  Mills   Co., 

Ltd.,   Motnreal,   $200. 
J.  Krowsky     vs      G.   T.  R.,  Montreal, 

$1,030. 
Eva  Laurier     vs     Wm.  Albert  L'Heu- 

reux    alias    Learo,    Montreal,    lere 

classe. 


Mile  L.  Giguere  vs  J.  P.  Parker,  $30. 
J.  M.  Aird  vs  J.  Frechette,  $35. 
Mme  S.  Gratton  vs  A.  Tremblay,  $30. 
T.  Chauvier  vs  J.  H.  Hague,  $96. 
H.   A.  Beique  vs  X.  Thouin,   $54. 

C.  A.  Archambault  vs  E.  Barbarie,  $22. 
J.  A.  Labrecque  vs  Jos.  Tremblay,  $90. 
Montreal  Lithb.   Co.,  Ltd.  vs  St-Denis 

Amusement  Co.,  $89. 

E.  Brazeau  vs  E.  Benoit,  $39. 

L.  Bibeau  vs  Jos.  Couture,  $20. 

A.  Thomas  vs  Ls  Marsolais  dit  Lemi- 
re, $32. 

R.  Dubois  vs  Alex.  Rollin,  $55. 

D.  Bachand  vs  D.  Poulos,  $28. 
W.  B.  Dufort  vs  D.  Haddad,  $85. 
Beaudoin  Ltee  vs  Vve  L.  Brodie,  $37. 
M.  L.  Langevin  vs  C.  A.  Landry,  $35. 
P.  Leduc  et  al.  vs  W.  A.  Learo,  $58. 

H.  Falardeau  vs  Pierre  Baril,  $21. 

C.  Dessaulles  es-qual.     vs     Ulric  Bou- 
chard, $28. 

A.  Stockman  vs  Henri  Girard,  $25. 
J.  Broderick  vs  Louise  Burke,  $30. 
J.  N.  Boulet  vs  E.  P.  Matte,  $76. 

D.  Lachaine  vs  Vve  J.  Vincent,  $14. 
H.  Levine  vs  Jos.  Widomos,  $11. 

V.  Lincourt  vs  Alphonse  Blais,  $42. 
U.  Gagne  vs  Hubert  Malo,  $85. 
J.  Tisner  et  al.  vs  A.  Carsley,  $76. 
R.   Tougas  vs   Conrad   Denis,  $32. 
Garmaise  Inc.  vs  C.  alias  Jos.  Gagnon, 

$26. 
M.   L.,  H.   &  P.   Co.  vs  Alphonse  Val- 

liere,  $25. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  Wm.  Kennedy, 

$12. 

P.  A.    Desgroseilliers   vs    T.   Beaulieu, 

$41. 
S.  Miller  &  Co.  vs  Ed.  Ouellette,  $23. 
S.   Miller  vs  Hector  Brunet,  $13. 
J.  Routtenberg  et  al.  vs  Pierre  Dubois, 

$20. 
A.  Pichet  vs  Elz.  Benoit*,  $61. 
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Debouches  commerciaux  pour  les  produits  canadiens 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir 
de  mettre  tous  les  interesses  en  rela- 
tions avec  les  maisons  d'affaires  dont 
les  demandes  sont  mentionnees  plus 
bas.  Toutefois,  il  ne  faudra  pas  oublier 
de   mentionner   le   numero   de   I'item. 

1205.  Accessoires  electriques  pour 
automobiles  —  Une  maison  de  Glas- 
gow aimerait  a  communiquer  avec 
(les  exportateurs  d'accumulateurs  et 
d'appareils  d'eclairage  pour  automo- 
biles. 

1206.  Appareils  electriques  pour  la 
cuisine  -  Une  inaison  de  Glasgow 
s'interesse  a  ces  articles  ainsi  qu'aux 
petits   poeles   electriques. 

1207.  Articles  emailles  —  Une  mai- 
son  de  Glasgow  aimerait  a  entrer  en 
relations  avec  des  exportateurs  cana- 
diens. 

1208.  Pupitres  avec  dessus  a  ri- 
deaux  —  Une  maison  de  Glasgow 
aimerait  a  entrer  en  communication 
avec  des  exportateurs  de  pupitres 
avec    dessus   a    rideaux    (roll-top). 

1209.  Conserves  de  fruits  —  Un 
Importateur  de  Glasgow  aimerail  a 
correspondre  avec  des  exportateurs 
de  conserves  de  fruits. 

1210.  Farine  d'avoine  -  One  mat- 
son  de  Glasgow  aimerail  a  communi- 
quer avec  des  exportateurs  de  farine 
d'a  \  oine. 

1211.  Orge   perle   et   orge   monde 

line  inaison  de  Glasgow  desirerail 
communiquer    avec   des    exportateurs 

canadiens. 

1212.  Minotiers  de  ble  de  prin- 
temps  et  d'hiver  Une  malsoil  de 
Glasgow  aimerait  a  correspondre  avec 

des  exportateurs  canadiens  dans  le 
but  ile  t'aire  des  affaires  des  que  Le  i 
conditions  le  permettront, 

1213.  Clous  de  broche,  ecrous  et 
boulons  --  Une  inaison  de  Glasgow 
aimerait  a  entrer  en  relations  avec 
des    exportateurs    de    ces    articles. 

1214.  Instruments     de     musique 
Une    inaison    de    Glasgow    aimerail     a 

correspondre    avec   des    exportateur 
d'instruments  de  musique. 

1215.  Clous  de  broche  —  Une  niai 
son  de  Glasgow  demands  des  offres 
de  clous  de  broche  en  lols  de  2o  a  no 
tonnes. 

1216.  Quincaillerie  de  rembour- 
reurs  Une  niaison  de  Glasgow  aime- 
rait a  communiquer  avec  des  expor- 
tateurs de  sommiers,  quincaillerie, 
etc. 

1217.  Moulures  de  cadres  Une 
inaison  de  Glasgow  aimerait  a  entrer 
en  relations  avec  des  exportateurs  de 
moulures  en  cheiie  pour  cadres  on 
des  cubes   pour  moulures. 

1218.  Bonbons  —  Une  inaison  de 
Glasgow  aimerait  ;'i  recevoir  des  of- 
fres de  chocolats,,  caramels,  gomnies, 
fondants  a  la  creme.  fondants  a  la 
noix  de  coco,  caramels  a  la  noix  de 
coco,  bonbons,  etc.  Elle  accepterait 
une  agence. 

1M9.  Moteurs  de  marine  —  Une 
inaison  de  Glasgow  aimerait  a  entrer 
en    relations   avec   des   exportateurs   de 

moteurs  de  marine  de  fl  a    10  forces. 

1220.  Specialities  et  nouveautes 
pour  sauver  du  travail  a  la  maison 
ainsi  que  des  articles  en  bois  pour  la 
maison.  —  Une  maison  de  Glasgov 
aimerait  a  correspondre  avec  des 
exportateurs. 

1221.  Fruits  frais.  seches  et  en 
conserves;     farine,    sucre,    etc.  —  Un 


agent  a  commission  en  Norvege  desire 
entrer  en  relations  avec  des  exporta- 
teurs canadiens  de   fruits   frais,   fruits 
seches  et  fruits  en   conserves,  farine, 
sucre,  etc. 

1222.  Plumes  Une  maison  an- 
glaise  desirerail  acheter  de  grandes 
quantites  de  plumes  de  volailles,  de 
canards  et  d'oies  pour  literie.  Elle 
voudrait  se  procurer  des  approvision- 
nementfi  au  Canada.  Si  necessaire, 
elle  seraii    prete  a   envoyer  un  agent 

eteur  au  Canada. 

1223.  Agences  Un  marchand  de 
Paler  me.  Italic,  aimerait  a  avoir 
lagcnce  exclusive  en  Sicile  pour  les 
manufacturers  canadiens  des  articles 
suivants:  gelatine  en  feuille.  papier, 
carbone,  materiels  a  ecriture,  par- 
fums.  peignes,  mors  el  articles  de 
coiffeur,  cirages  a  chaussures  el  bot- 
tes  en  caoutchouc,  et  autres  articles 
de    nature    semblable. 

1224.  Oeufs  Une  maison  de  pro- 
visions du  Yorkshire  aimerait  a  com- 
muniquer   avec    des    exportateurs    ca- 

nadii  ns   d'oi  i 

1T'28.     Savon  Une      inaison      de 

grps  de  Terre  Neuve  est    prete  a     re- 

pr<     enter    un     maniifact  urier    eanadieii 

de  savon  de  toilette  de  haute  quallte" 

et    autres    savons, 

1229.  Meubles  de  bureau  et  de 
menage  Une    maison    de    Liverpool 

aimerait  a  communiquer  avee  del 
exportateurs    canadiens. 

1231.     Sirop  d'erable  Une  inaison 

de  Liverpool  aimerail  a  corn  Bpondre 
a\  ec  des  exportati  urs. 

123f«.     Pianos  I  ne       niaison      de 

l.eed-.  est  a  ct  u  e|  I  e  men  t  sur  le  marche 
pour  des   pianos. 

1233.  Pupitres  a  dessus  a  rideaux 
et   meubles  de    bureau       -   Un   importa 

t *  iii-  de  Liverpool  aimerait  a  entrer  en 
relations  avec  dea  exportateurs  cana- 
diens. 

1234.  Cobalt  Une  maison  de  Li- 
verpool   est    inleressee   dans    le    cobalt. 

manufacturer  canadien  de  farine. 

1226.  Lait    -       I  ne    maison    de    gros 

de  st  .lean  aimerait  a  correspondre 
avec  tics  manufacturers  canadiens  de 
lait     evapore*    et    condense*    qui    you- 

diaient    avoir    un    bon    represontant    a 

Terre  \'eu\ e. 

1227.  Foin,  avoine,  etc.  —  Des  veil 
deurs  directs  de  loin,  avoine.  farine 
de  mais.  nourrituies  a  aniniaux.  riz. 
pole  (ronds  et  casses),  feves,  viandes 
en  boites  et  fruits  en  conserves  pour- 
raient  communiquer  avec  une  impor- 
tante  maison  de  gros  de  St-.Iean. 
Terre-Neuve, 

1235.  Fibre  d'amiante  —  Une  mai- 
son  de    Liverpool    aimerait    a   avoir   des 

n  ns(  lgnements  au  sujet  de  la  Bbre 
d'amiante. 

1236.  Articles    de    menage    en    bois 
Une   niaison    de   Liverpool   aimerait 

a  recevoir  des  offres  d 'articles  de  me- 
nage en  bois. 

1237.  Manches  a  balai.  chevilles  en 
noyer  Une     maison     de     Liverpool 

aimerait  a  avoir  des  offres  d'exporta- 
teurs    canadiens. 

1238.  Articles  emailles  et  en  alu- 
minium Une    maison    de    Liverpool 

demande  des  renseignements  au  sujet 

de   l'exporlation    eanadienne 

1239.  Manches  de  hache,  de  mar- 
teau,  de  pique  et  de  balai  —  Une  mai- 
son de  Liverpool  aimerait  a  communi- 


quer avec  des  exportateurs  canadiens. 

1240.  Fourches  a  foin,  rateaux,  etc. 
—  Une  maison  de  Liverpool  s'interes- 
se a  l'importation  de  ces  articles. 

1241.  Articles  de  menage  en  bois, 
planches  a  laver,  etc.  —  Une  maison 
de  Liverpool  aimerait  a  communiquer 
avec   des   exportateurs  canadiens. 

1242.  Seaux  a  incendie  et  cuvettes 
a  blanchissage  —  Une  maison  de  Li- 
verpool aimerait  a  correspondre  avec 
des  exportateurs  canadiens. 

1243.  Tondeuses  de  pelouse  —  Une 
maison  de  Liverpool  aimerait  a  entrer 
en  relations  avec  des  exportateurs  de 
tondeuses  de  pelouse. 

1244.  Poignees  de  boites  —  Une 
maison  de  Liverpool  s'interesse  aux 
poignees  de  boites. 

1245.  Madriers  d'echafaudage  en 
epinette  —  Un  courtier  de  Liverpool 
aimerait  a  correspondre  avec  des  usi- 
nes  en  position  de  fournir  des  ma- 
driers de  12  a  14  pieds  de  longs,  dune 
Largeur  moyenne  de  10  pout  • 

1246.  Planches  d'epinette  —  Un 
courtier  de  Liverpool  aimerait  a  cor- 
respondre  avec  des  proprtdtaires  de 
moulins  en  position  de  lui  offrii 
plain  lies  d'epinette  de  S  ponces  par  5 
polices,   ti    ponces.   7   pOUCheS,    8   liouces. 

9   poucee   el   10  pouces  de  large  et  10 

pieds  et   plus  de  long. 

1247.  Papier  —  Une  maison  de  ma- 
niifact uriers  de  papiers  a  tapisser  de 
Londres.  desire  importer  du  Canada 
du  Long  Elephant  (doubluree)  du 
papier  a  dessin    (Kraft)    a  cartoiu  I 

a      tracer      (tracing),      semblable      aux 

echantlllona  que  l'on  pent  voir  an  Bu- 
reau des    Kei  llel'cbes   Comilierciales   (111 

Ministers  du  Travail  et  du  Commerce, 

a  Ottawa.  Cette  maison  desire  non 
aeulement  recevoir  des  offres  din 
d'usiiies  canadiennes  pour  repondro  a 
besoins,  mais  elle  aimerait  a  n£go- 
cier  avec  des  manufacturers  qui  ne 
sont  pas  encore  dlreetement  repre* 
Bentes    dans    le    Uoyaume  Uni.    en    \u> 

d'etudler   leurs    echantlllona    el    leura 

]>rix.  et  s'ils  sont  trouves  convenaldes. 
arrangements  i>ourrateiit  fttTfl  pris 
pour  la  vente  exclusive  dans  le 
Koyauine-Uni.       Cette    maison    se    pro 

pose   d'acheter   a   son  propre  compte 

et  de  tenir  certains  stocks  a  Londres 
et    en    memo    tenuis   de   placer   des   com 

mandes  a  commission,  BxceHentee 
references  canadiennes  fournies.  Un 
n  presentant  de  la  maison  visiters  It- 
Canada  cet  autoinne  et  il  pourrait 
conduire  personnellenient  des  negocia- 
tions  si  la  i  hose  est   necessaire. 

1248.  Outils  et   manches  d'outils 
Un    agent    qui    represents^    avant    la 

guerre  une  inaison  ainericaine  ven- 
dant  des  outils  et  des  mancbes  d'ou- 
tils dans  le  Royaume  Uni.  venant 
d'etre  licencie  de  larmee.  desire  re- 
prendre  son  commerce  et  il  aimerait 
a  representer  une  inaison  eanadienne 
plutot    qu'une    maison    ainericaine. 

1T49.  Oeufs  —  Une  niaison  d'im- 
portation  de  Lyon.  France,  aimerait  a 
correspondre  avec  des  exportateurs 
d 'oeufs   canadiens. 

1250.  Articles  en  bois,  moulures 
pour  cadres,  etc.  —  Une  compagnie  ile 
Londres  pouvant  placer  de  gro 
commandos,  desire  entrer  en  relations 
avec  des  maiiufacturiers  canadiens  de 
Chevilles,  rouleaux  de  calandre.  petits 
objets  faits  au  tour,  y  compris  des 
poignees,  fuseaux,  etc.,  ainsi  que  les 
moulures    en    relief    pour    cad) 
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LA  CONSTRICTION 


BRISTOL,    Que. 

Eglise  de  $25,000,  pour  la  congrega- 
tion presbyterienne.  Des  soumissions 
ont  ete  demandees  par  M.  Alex.  Mc- 
Leod,  Bristol. 

CAP    DE    LA    MADELEINE 

Residence  et  logements  de  $6,000, 
sur  la  route  nationale,  pour  Majoric 
Arcand.  Le;  bois  et  la  toiture  ne  sont 
pas  encore  achetes.  Le  proprietaire 
occupera  un  logement  et  louera  les 
autres. 

Residence  et  logement  de  $5,000, 
sur  la  route  nationale  pour  Wilfrid 
St-Arnault.  Le  proprietaire  occupera 
un  logement  et  louera  les  autres. 

Residence  de  $6,000  sur  la  route  na- 
tionale, pour  N.  Bellefeuille.  Le  bois, 
la  plomberie,  les  garnitures  interieures 
et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achetes. 

Bungalow  de  $4,000  sur  la  route  na- 
tionale, pour  Alexandre  Dich.  Le  bois, 
la  toiture,  la  plomberie  et  la  quincail- 
lerie ne  sont  pas  encore  achetees. 

Residence  de  $8,000,  sur  la  route 
nationale,  pour  Emile  Beaumier.  Le 
proprietaire  veut  des  prix  pour  50,000 
briques,  du  bois,  une  toiture,  une  four- 
naise,  de  la  plomberie  et  de  la  quin- 
caillerie. Cette  residence  sera  louee. 

Bungalow  de  $4,000,  pour  J.  A.  Roy. 
La  plomberie,  les  garnitures  interieu- 
res et  la  plomberie  ne  sont  pas  encore 
achetees. 

Residence  de  $6,000,  sur  la  rue  St- 
Maurice,  pour  Prima  Boischer.  La 
quincaillerie  n'est  pas  encore  achetee. 
Le  proprietaire  l'occupera. 

Academie  de  $70,000,  dont  les  plans 
sont  actuellement  en  preparation  pour 
le  compte  de  la  Commission  des  Ecoles 
Catholiques  du  Cap  de  la  Madeleine. 
Sec.-tres.,  J.  Bourque.  Cette  academie 
sera  a  3  etages,  108  x  60,  contiendra 
6  salles  de  classe  et  une  salle  de  re- 
creation, logements  prives  pour  les 
professeurs.  Des  soumissions  seront 
demandees  vers  le  2  juillet   . 

Logements  de  $5,000,  pour  Wilfred 
Sauvageau.  La  plomberie,  la  toiture,  la 
plomberie,  les  garnitures  interieures 
et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achetees. 

Bungalow  de  $4,000,  au  Pont  St~ 
Maurice  ,pour  A.  Daphinais.  La  toitu- 
re, la  plomberie  et  la  quincaillerie  ne 
sont  pas  encore  achetees. 

Logements  de  $7,000,  au  Pont  St- 
Maurice,  pour  Donat  Mongrain.  La 
plomberie,  la  toiture  et  la  quincaille- 
rie ne  sont  pas  encore  achetees. 

Magasin  et  residence  de  $10,000,  sur 
la  route  nationale,  pour  Bailly  Freres. 
Residence  de  $4,000,  pour  Gedeon 
Brousseau.  La  plomberie,  les  garnitu- 
res interieures  et  la  quincaillerie  ne 
sont  pas   encore  achetees. 

CHATEAU-RICHER 
Residence   de   T.    Cauchon,   detruite 
par  le  feu.  Pertes  de  $3,000.     Le  pro- 
prietaire n'a  pas  decide  s'il  doit  reba- 
tir. 

Residence  de  Jos.  Trudel  detruite 
.par  le  feu.  Pertes  de  $4,000.  Le  pro- 
prietaire n'a  pas  encore  decide  s'il 
doit   reconstruire. 

DONNACONA 
Magasin    et    edifice   a    bureaux    de 
$25,000,   pour   Deiisle   &  Floyd.  Archi- 
tecte:     Pierre    Levesque,    115   rue   St- 
Jean,  Quebec. 


LACHENAIE 

Reparations  a  la  toiture  de  l'eglise 
de  la  paroisse.  Les  soumissions  seront 
regues    par    M.    le    cure,    R6v.    J.    A. 

Chaussee. 

LEVIS 

Modifications  et  addition  a  une  phar- 
macie,  $3,000,  pour  Maurice  Dion,  rue 
Commerciale. 

MONTREAL 
3  residences,  sur  l'avenue  Vendome, 
Notre-Dame  de  Graces,  pour  Geo  E 
Blackwell,  4184  rue  Ste-Catherine 
Ouest.  La  brique,  la  plomberie,  les 
garnitures  interieures  et  la  quincail- 
lerie ne  sont  pas  encore  achetees. 

Garage  de  $1,200,  sur  l'avenue  Sum- 
merville,  pour  John  Murphy,  9  avenue 
Summerville.  Le  proprietaire  est  sur 
le  marche  pour  tous  les  materiaux  et 
il  fera  tout  le  travail. 

2  residences  (12  plain-pieds),  de 
$17,500,  sur  la  rue  Cadieux,  pour  L 
Cohen  &  Sons,  36  rue  Prince  Les 
garnitures  interieures,  la  brique  et  la 
quincaillerie  ne  sont  pas  encore  ache- 
tees. 

Garage  public,  rues  Ste-Catherine  et 
Wood,  pour  la  Montreal  Arena  Co.  Des 
soumissions  seront  probablement  de- 
mandees dans   deux  semaines 

Residence  d'ete,  $2,250,  a  Dorval, 
pour  la  Lakeshore  Building  Co  364 
rue  Universite. 

Garage  prive  de  $2,200,  158  avenue 
Vendome,  pour  Geo.  E.  Blackwell,  4184 
rue  SteCatherine  Ouest.  Les  mate- 
riaux ne  sont  pas  encore  achetes. 

Modifications  a  une  residence, 
$2,000,  2585  rue  Waverley,  pour  H 
Riddell,  2585  rue  Waverley.  Le  pro- 
prietaire fera  tout  le  travail  et  ache- 
tera  tous  les  materiaux. 

Modifications  a  2  magasins  et  resi- 
dences, $6,000,  246  rue  Ste-Catherine 
Est,  pour  Reeves  &  Gratton,  83  rue 
Craig  Ouest. 

Cottage  de  $2,200,  sur  la  rue  Duffe- 
nn,  pour  Herbert  Bray,  6187  rue  Duf- 
ferin.  La  quincaillerie  n'est  pas  encore 
achetee. 

Eglise  et  presbytere  d'environ  $250- 
000,  rues  Joliette, .  Stadacona  et  ^yl- 
win,  pour  la  paroisse  du  Saint-Re- 
dempteur.  Architectes:  Vandal  et  Gas- 
con, 502  rue  Ste-Catherine  Est.  On 
s'attend  de  commencer  les  travaux 
cette  annee. 

2  abris  de  $5,300  sur  l'lle  Ste-Heie- 
ne,  pour  le  Conseil  de  ville. 

Entrepot  frigorifique  de  $600,000 
angle  des  rues  Notre-Dame  et  Berri' 
pour  le  Place  Viger  Terminer  Cold 
Storage,  Ltd.  Architecte:  Alcide 
Chaussee,  72  rue  Notre-Dame  Ouest 
10  etages  et  3  sous-sols,  180  x  83.  L'ar- 
chitecte  s'attend  de  pouvoir  demander 
des  soumissions  vers  le  14  juillet  pro- 
chain. 

Modifications  a  un  edifice  a  bureaux, 
$3,500,  590  rue  Ste-Catherine  Ouest! 
pour  la  succession  Stephens,  590  rue 
Ste-Catherine  Ouest.  Plusieurs  modifi-  • 
cations  seront  faites,  y  compris  l'ins- 
tallation  d'un  ascenseur. 

Garage  public  de '$6,000,  sur  la  rue 
Dowd,  pour  E.  Maxwell  et  L.  Wall  360 
carre  du  Beaver  Hall.  Tout  le  travail 
sera  fait  a  la  journee  et  l'on  achetera 
tous  les  materiaux. 

Reparations  et  extension  a  un  ma- 
gasin, $3,000,  2191  rue  Notre-Dame 
Ouest,  pour  L.  P.  Pelletier,  c/o  de  l'ar- 
chitecte  J.  O.  Turgeon,  55  rue  St- 
Frangois-Xavier.  Travail  a  la  journee, 
et  l'on  achetera  tous  les  materiaux. 


4  residences  de  $5,500  chacune,  sur 
l'avenue  Northcliffe,  Notre-Dame  de 
Graces,  pour  la  Federal  Construction 
Co.,  329  rue  Ontario.  Gerant:  J.  B. 
Baillargeon. 

Edifice  "Plateau",  pour  la  Cie  du 
Telephone  Bell,  rue  Ontario  et  St-Ur- 
bain.  Les  travaux  de  finition  doivent 
commences  vu  que  les  contrats  seront 
accordes  bientot. 

Modifications  et  additions  a  une  re- 
sidence, environ  $7,000,  sur  le  chemin 
de  la  Cote-des-Neiges,  pour  R.  E. 
Thorne,  305  chemin  de  la  Cote-des- 
Neiges. 

Residence  de  $5,000,  74  rue  Mance, 
pour  A.  H.  Manningham,  74  rue  Man- 
ce. 

Residence  et  magasin  de  $8,500,  sur 
la  rue  Sherbrooke  Ouest,  Notre-Dame 
de  Graces,  pour  J.  H.  Gagne,  252  ave- 
nue Marcil. 

Entrepot  frigorifique  de  $1,000,000, 
sur  le  port,  pour  le  compte  des  Com- 
missaires  Havre,  du  gouvernement 
federal.  On  s'attend  de  commencer 
l'execution  de  ce  projet  dans  un  ave- 
nir  tres  rapproche. 

Residence  semi-detachee  de  $6,500, 
sur  la  rue  Durocher,  pour  A..  A.  Hodg- 
son, 314  avenue  des  Pins  Ouest.  La 
brique  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas 
encore  achetees. 

Moulin  a  cie,  sur  la  rue  Beaufort, 
pour  J.  &  W.  Duncan,  Ltd.,  1801  rue 
Ontario  Est.  Les  proprietaires  ont 
demande  au  Conseil  de  ville  l'autori- 
sation   d'eriger  ce   moulin  a  scie. 

Minoteries  et  entrepots  pour  la  fa- 
rine,  de  $160,000,  sur  la  rue  St-Am- 
broise,  pour  la  Dominion  Flour  Mills 
302  rue  St-Ambroise. 

2  residences  semi-detachees,  $15,000, 
sur  l'avenue  Strathern,  Montreal- 
Ouest,  pour  Thos.  Hall,  14  rue  des 
Jures. 

Extension  au  club  house,  $5,000, 
sur  le  chemin  de  la  Cir:)-des-Neiges 
pour  le  Montreal  Indoor  Tennis  Club, 
Cote-des-Neiges. 

Bungalow  de  $25,000,  a  la  Pointe- 
aux-Trembles,  pour  Albert  Hudon, 
Pointe-aux-Trembles. 

Garage  public  de  $3,500,  angle  des 
rues  Chambly  et  de  Beaujeu,  pour  Jo- 
seph Dufresne,  Joliette.  Le  proprietai- 
re achetera  tous  les  materiaux 

2  serres  de  $3,500,  sur  le  chemin  de 
la  Cote-des-Neiges,  pour  la  McKenna 
Ltd.,  689  chemin  de  la  Cote-des-Nei- 
ges. On   achetera  tous   les   materiaux. 

Ecurie  de  $2,000,  sur  la  rue  Mills 
pour  la  Ogilvie  Flour  Co.,  Ltd.,  Place 
Youville.  Le  travail  sera  fait  par  le 
personnel  de  la  compagnie.  Certains 
materiaux  seront  achetes. 

QUEBEC 

Addition  a  un  magasin  de  nouveau- 
tes,  sur  la  rue  St-Jean,  pour  T  D  Du- 
buc,  228  rue  St-Jean. 

Salle  paroissiale,  sur  la  rue  St-Roch, 
pour  la  paroisse  St-Roch.  Pres.  R6v! 
R.  Lagueive. 

Magasin  et  entrepot  de  meubles, 
$35,000,  10  rue  St-Joseph,  pour  Fiset 
&  Cie,  10  rue  St-Joseph. 

Residence  sur  l'avenue  Bourlama- 
que,  pour  Z.  Rivard,  68  Cremazie. 

Edifice  converti  en  magasin  et  en 
residence,  273  rue  St-Joseph,  pour 
Alexis   Paquin,   216  rue  St-Francois 

Fabrique  de  preiart  de  $500,000 
pour  la  Marceau  Oil  Cloth  Co,  Promo- 
teur:  G.  S.  Marceau,  27  rue  de  l'Egli- 
se.  Architecte:  Ernest  Cormier  nou- 
vel  edifice  Birks.  Montreal. 
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BAINES  LIMITED 

MONTEEAL 

A.  W.  BARNUM, 
Winipeg  et  Vancouver 
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Cherchez  la  Valeur 

Vous  trouverez  le  Dunlop 

C'est  parce  qu'ils  rechercheront  une  valeur 
plus  grande,  cette  annee,  que  les  Automobilistes,  en 
matiere  de  parties  de  voitures,  accepteront  moins 
d'excuses  d'infenorite  des  pneus.  Cette  attitude  les 
conduira  aux 

Pneus   Dunlop 
'Traction*',  "Special," 

"Plain" 

Dunlop  Tire  6  Rubber  Goods  Co., 

Limited 

291-3  5  RUE  CRAIG  QUEST,  Montreal. 


La  ligne  Dunlop  consiste  en  pneus  de  haute  qualite  pour  Automobiles,  Camions  automobiles, 
Bicycles,  Motorcycles  et  Voitures  ;  et  en  caoutchoucs  de  haute  qualite,  tels  que  Bandages,  Bourrelets, 
Boyaux  a  incendie  et  Tuyaux  en!  general,  Manches  pour  Dragues,  Fournitures  Militaires,  Nattes, 
Tuiles,  Talons  et  Semelles,  Ciments,  Chaussures  en  caoutchouc,  Balles  de  "Golf",  Tampons  pour  fers 
a  cheval,  Produits  de  toutes  descriptions  en  caoutchouc  moule,  Fournitures  pour  les  fprmiers,  les 
plombiers  et  les  chemins  de  fer,  Specialites  generates  en  Caoutchouc. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  2  juillet  1919. 
MARCHE  DE  MONTREAL 
Quelques  avances  ont  ete  faltes  au 
cours  de  la  semalne,  entre  autres  sur 
les  pots  a  confitures  dont  le  prix  a 
monte  de  50c  la  grosse  pour  les  di- 
verses  marques.  Les  globes  de  lampe, 
aussi,  ont  monte  de  10c  la  douzaine 
et  cette  hausse  s'applique  aux  divers 
styles  et  marques.  Les  tondeuses  pour 
chevaux  de  la  marque  Newmarket  ont 
monte  de  $3.00  la  paire,  et  les  clefs 
(wrenches)  Westcott  ont  egalement 
subi  une  hausse.  Les  tuyaux  de  poele 
et  les  coudes  ont  baisse  un  peu.  Les 
marches  de  la  jute  sont  tres  fermes. 
Les  metaux  en  lingots  se  vendent  plus 
librement  et  il  y  a  eu  une  avance  sur 
le   spelter. 

La   temperature   chaude  a  active   les 
ventes   des    articles    en    usage  surtout 
a  cette  epoque  de   I'annge,  et  les  con- 
gelateurs     (freezers)     de    creme    a    la 
glace,   des    dimensions   populaires,   ont 
ete  difficiles  a  obtenir,  tellement  gran- 
de    a    ete    leur   demande.      Les   tuyaux 
d'arrosage  pour  pelouse,  les  tondeuses 
de   pelouse,   les  ciseaux,   les   arrosoirs, 
les    rnteaux    de    jardin    et    les    beches 
ont   ete   vendues  en   quantite.      Le  ton 
du   commerce    est    bon   et    les    rapports 
recus     des     marchands    de     gros    (job- 
bers) sont  satisfaisants.     II  y  aura  une 
immense    recolte   de    foin   dans    la  pro- 
vince   de    Quebec    —    I'une    des    plus 
belles  que  Ton  ait  encore  eues. 
LES     GLOBES'     DE      LAMPE     PLUS 
CHERS:    LES    POTS   A   CONFI- 
TURES  AUSSI 
Globes  de   lampe,   pots   —   II   y   a  eu 
une    hausse   sur    les    globes   ou   chemi- 
nees  de    lampe.      Cette    hausse   s'appli- 
que au  C.B.  —  courts  et  longs  —  ainsi 
que   sur   les    Crown    ou   les   globes   tres 
epais.     L'augmentation  a  ete  de  10c  la 
douzaine.     Les  prix  des  pots  a  confitu- 
res   ont    monte    de    50c    la    grosse,    les 
nouvelles    cotations    etant    les    suivan- 
tes:    Crown    et    Imperial    Gem,   mesure 
a    vin,   petits,   la    grosse,  $12;    moyens, 
$12.50  et   grands,  $15.20.      Les   Crown, 
mesure    imperiale,   se    vendent    respec- 
tivement:    $12.50,  $13.50  et  $17.50,  tan- 
dis  que   les  prix   des   Perfect  Seal  sont 
de  $13    $13.50  et  $17.75  la  grosse. 
LES   TONDEUSES    POUR   CHEVAUX 
MONTENT:    LES   CLEFS 
BAISSENT 
Tondeuses,  clefs    (wrenches)   —  Des 
avances  ont  ete  faitcs  sur   les  tondeu- 
ses  pour  chevaux  de   la    marque    New- 
market,   qui    se    vendent    dans    le    mo- 
ment $3.00  la  paire.  Elles  se  vendaient 
$2.85.    Les  clefs  de   la  marque  W  &   B 
sont    reduites    d'environ    10    pour   cent 


et  Ton  s'attend  a  une  autre  baisse 
ces  jours-ci  sur  la  ligne  "reguliere" 
de  clefs,  I'escompte  sera  probable- 
ment  de  40  pour  cent  environ.  D'un 
autre  cote,  les  clefs  Westcott  ont  mon- 
te, la  nouvelle  liste  pour  celles  de  12 
pouces  etant  de  $15  a  $18  la  douzaine, 
et  celles  de  14  pouces,  de  $21  a  $24. 
Les  prix  nets  ne  sont  pas  donnes  ac- 
tuellement. 

L'ON   N'A  PAS  A  SE  PLAINDRE   DES 
CLOUS;    LA    BROCHE   ACTIVE 
Les    clous    et    broches    —    Les    mar- 
chands   de     gros    (jobbers)      recoivent 
de    bonnes     commandes    des     chemins 
de    fer    de     semaine    en     semaine    par 
suite    du    fait    que    la    construction    de 
maisons    n'est    pas   considerable.      Des 
ecoles    et    autres    edifices    sont    eriges 
icl   et   la   dans   la   province,  et    un   gros 
tonnage   de  clous   est   vendu.    Les   prix 
pour    les    clous    de    broche    ordinaires 
et   les   clous   decoupes   restent   a    $4.75 
le   petit   baril.      La   vente   de   la   broche 
a    continue    d'etre    trfcs    active,    la    bro- 
che a  cloture,  le  treillis  a  volailles.  la 
cloture    pour   pelouse    et   le   fil    barbele 
se    vendant    en    grande    quantite.       La 
broche    galvanisee    polie    ordinaire    se 
vend   encore  $5   les    100  livres. 
COUDES        ET        TUYAUX         MOINS 
CHERS;    LES    POELES    SE 
VENDENT   BIEN 
Poeles  et  accessoires  —  II  n'y  a  pas 
grand   chose   d'interessant  a    noter   sur 
marches  des  poeles  a  part   le  fait  que 
les    commandes    pour    la     livraison    de 
I'automne  ont  ete   assez  considerables. 
II    y    aura    probablement    une    revision 
des   prix  des  coudes  et  des  tuyaux   de 
poele,    et    une    maison    a    deja   fait    un 
leger  changement    dans  ses   cotations, 
qui    sont    pour    le    tuyau   de    7    pouces. 
$22.50    les    100    longueurs,   $21    pour    le 
tuyau    de    6    pouces    et    $2.15    et    $2<   la 
douzaine   pour   les  tuyaux   de   poele    le- 
gers  de  7  et  6   pouces. 
LA     GAZOLINE      EST     ACTIVE:      LE 
PETROLE    FERME 
Huiles.   gazoline   —    II   y   a    un   an,   a 
la  meme  epoque,  il  y  avait  une  grande 
activite  et  beaucoup  d'affaires  a  cause 
de    la    guerre.       Cette    derniere    etant 
finie,    les   raffineurs,   naturellement,   ne 
sont  pas  aussi  occupes  qu'ils  l'etaient, 
et  il  s'agit  maintenant  de  s'occuper  du 
commerce   du   pays.      Actuellement.  ce 
commerce    est    assez   bon    pour    la    sai- 
son    et   le   prix    reste  sans   changement 
a  33c.   Le  petrole  ou  I'huile  de  charbon 
se  vend   bien  de  20c  a  23c  le  gallon. 
LA    JUTE    PLUS    CHERE;     LE    COR- 
DAGE  SE    MAINTIENT 
Cordage  —  Des  avances  tres  consi- 
derables   ont    etc    faltes    sur    les    prix 


des  fibres  molles  sur  les  marches  des 
Etats-Unis,  et  le  marche  de  la  jute  est 
tres  fort  .  Des  avances  seront  faites 
avant  longtemps  sur  les  produits  de 
cette  nature.  Les  marches  du  chanvre 
sont  incertains,  et  les  manufacturers 
ne  prevoient  pas  de  declins  sur  le 
cable.  II  y  a  actuellement  une  de- 
mande active  de  la  part  du  consom- 
mateur  de  cable  a  foin.  Les  prix  pour 
le  manille  pur  reste  encore  a  34c;  le 
manille  anglais  est  a  30c  et  le  sisal 
a  27'/2c  la   livre. 

BEAUCOUP  DE  TOLES  DE  VEN- 
DUES; LES  IMPORTATIONS 
ARRIVENT 
Toles  et  plaques  —  La  fermete  a 
ete  la  caracteristique  du  marche  des 
toles  galvanisees,  et  un  importateur 
croit  qu'il  pourrait  y  avoir  un  affer- 
missement  de  la  base  du  prix.  Des 
quantites  considerables  de  toles  de  la 
Grande-Bretagne  nous  arrivent  et  la 
distribution  est  tres  considerable.  Les 
marchands  de  gros  ou  "Jobbers"  rap- 
portent  des  ventes  par  lots  de  trois  et 
quatre  tonnes,  et  il  y  a  plus  d'activite 
que  celle  qu'il  y  avait  il  y  a  quelque 
temps. 

Nous   cotons: 

T61e  noire   en   feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre  10 r».25    6 

Calibre  IS 5.30    6 

Calibre  11 5.35    6.35 

Calibre  16 5.45     ,;.5o 

Calibre  18  B0 6.00     6.35 

Calibre  22-24 8  05     6   W 

Calibre  26 8.10     8 

Calibre  28 6.40    7.00 

T61e  galvanisee  en  feuilles: 



Calibre  28 g  80     S 

Calibre   26 g 

Calibres   22  el   24  ....  7  :<>     - 

Calibre   16 7  :,..     s  on 

Calibre  is ;  50     8  86 

Calibre  20 7.30     g 

Note:    —   Charge   extra   de  25  a  35c 
les   100  livres  pour  lots  brises 
LE     MOUVEMENT    DE     L'ACIER    ET 
DU    FER    CONTINUE 

Acier  et  fer  —  Les  marchands  de 
gros  font  rapport  d'une  enquete  satis- 
faisante  pour  ces  produits  et  le  mar- 
che, d'une  facon  generale,  est  stable 
et  plutot  ferme,  mais  sans  aucun  chan- 
gement de  prix. 

Per     ordinaire     en     barre.     les 

100  lbs 3.75 

Fer  rafflne.  les  100  lbs   ...    .  4.75 

Acier  doux 3  75 

Icier  a   machinerie,   tini   fer    .  :: 

Per  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.5Q 

Acier  a  pneus 3 

Acier  a  bandea 3.1 

Acier  a   outils   Black   Diamond. 

1;l  lb 0.1S  0.19 

Acier     fondu     Black     Diamond, 

la  lb o.22 


58 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  4  juillet  1919. 


Vol.  XXXII  —  No  27. 


LES    VENTES   D'ETE    DES    PRO- 
DUITS    DU    PLOMB 

Produits  du  plomb  —  La  demande 
d'ete  est  assez  bonne  pour  ces  lignes, 
bien  que  les  quantites  vendues  soient 
lirnitees  generalement  aux  besoins 
presents.  Des  changements  de  prix 
n'ont  pas  eu  lieu,  les  manufacturiers 
croyant  que  cela  aurait  pour  effet  de 
reduire  meme  le  volume  des  affaires 
faites  actuellement. 

Nous   cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.11^ 

Rebuts  de  plomb 0.12J 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3£  la  lb., 

pied  cavre,  la  lb 0.10* 

Plomb    en   feuilles,    4   a    8   lbs, 

pied  carre 0.09J 

Feuilles   coupees,    %c   extra   et 
feuilles   coupees   a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.35J 
Soudure,    strictement,    la    lb.    .     0.31 
Soudure,  commerciale,  la  lb.    .     0.29 

Soudure,  wiping,  la  lb 0.27 

Soudure  a  broche   (No  8)  — 

40-G0 0.35 

45-55 0.37* 

50-60 0.40| 

Zinc  en  feuilles,  casks    ....     0.17 
Zinc  en  lots  brisks 0.18 

LE   TON    DE    LA   VENTE    EST   MEIL- 

LEUR;    LE   SPELTER    MONTE 

A   9"/2c 

Metaux  en  lingot  —  Le  ton  est  meil- 
leur  pour  la  plupart  des  metaux  en 
lingot,  et  de  belles  affaires  ont  ete 
faites.  L'aluminium  est  reduit  de  2c 
la  livre,  tandis  que  le  spelter  est  plus 
cher,  et  que  le  cuivre  a   monte  de   1c. 

Cuivre  —  Une  hausse  de  1  centin 
sur  ce  metal  a  fixe  le  prix  du  marche 
a  22  cents.  II  y  a  eu  recemment  de 
bonnes  affaires  de  faites  sur  ce  metal. 

Fer-blanc  —  L'on  rapporte  dans  le 
moment  un  commerce  beaucoup  plus 
libre  et  le  fer-blanc  des  Straits  com- 
mence a  arriver  sur  le  marche.  II  y  a 
plus  de  concurrence  sur  le  marche  des 
Etats-Unis  et  I'interet  cree  a  un  bon 
effet   sur   le   marche.   Prix,  50  cents. 

Plomb  —  Des  quantites  de  plomb 
ont  ete  vendues  et  le  prix  reste  sans 
changement  a  7y2  cents. 

Antimoine  —  Rien  d'interessant  ne 
marque  ce  marche  et  le  prix  reste 
encore  a  9|/2  cents  la  livre. 

Aluminium  —  II  y  a  eu  une  reduc- 
tion de  2  cents  au  cours  de  la  semaine 
dont  la  demande  est  plutot  limitee  a 
36  cents. 

Spelter  —  Une  avance  a  ete  faite 
sur  ce  metal  qui  se  vend  9[/2  cents  la 
livre.  Le  mouvement  est  meilleur  et 
le  ton  est  ferme. 

Fer  en  gueuse  —  En  depit  du  fait 
qu'aucune  avance  n'a  ete  faite,  le  ton 
du  marche  est  tres  ferme  et  le  prix 
reste  a  $48  la  tinne. 


LA   PEINTURE 

L'evenement  de  la  semaine  sur  le 
marche  de  la  peinture  a  ete  une  aug- 
mentaion  de  25c  le  gallon  pour  les 
peintures  preparees  contenant  de 
I'huile  de  lin.  Les  marches  du  lin 
avec  leur  hausse  sont  la  cause  de 
cette  augmentation  qui  n'est  pas  finie; 
la  terebentine  est  chere  et  tres  rare 
et  la  main-d'oeuvre  continue  d'etre  si 
elevee  que  ce  changement  est  devenu 
necessaire. 

La  situation  de  I'huile  de  graine  de 
lin  est  moins  promettante  qu'elle  ne 
I'etait  la  semaine  derniere,  car  il  y 
a  une  rarete  continuelle  de  graine  et 
les  cotations  sont  decidement  nomina- 
les  avec  quelques-unes  sans  offre  au- 
cune  d'approvisionnements.  La  meme 
chose  s'applique  a  la  terebentine  et 
cette  commodite  est  devenue  tres 
rare. 

II  n'est  pas  probable  que  le  blanc 
de  plomb  subisse  de  baisse  et  le 
blanc  de  plomb  dans  I'huile  occupe 
une  position  tres  forte.  L'huile  de  lin 
pure  est  montee  de  50c  les  100  livres, 
la  difference  sur  le  prix  de  la  qualite 
ordinaire  etant  maintenant  $2.50.  Les 
shellacs  sont  extremement  rares  et 
les  avances  sont  encore  probables 
dans  un  avenir  immediat. 
PAS  DE  PRIX  OFFERTS  POUR 
L'HUILE   DE   GRAINE    DE    LIN 

HUILE  DE  GRAINE  DE  LIN  — 
L'huile  de  graine  de  lin  est  devenue 
tellement  rare  que  plusieurs  des 
marchands  de  gros  ont  decide  de  ne 
pas  faire  d'offre  et,  en  consequence, 
ils  ont  retire  leurs  cotations.  L'on  a 
beaucoup  de  difficulty  a  se  procurer 
des  approvisionnements  et  dans  la 
plupart  des  cas  d'un  a  quatre  barils 
est  la  seule  quantite  que  les  mar- 
chands de  gros  veulent  fournir.  La 
base  nominate  de  $2.25  a  $2.35  subsis- 
te  encore,  mais  les  prix  sont  incer- 
tains  de  jour  en  jour. 

Nous   cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.35 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 2.37 

5  a     9  barils 

10  a  25  barils 

LA  TEREBENTINE  EST  ENCORE 
PLUS  RARE 
Terebentine  —  Avec  des  prix  plus 
eleves  que  jamais,  et  la  probabilite 
de  ('amelioration  encore  incertaine, 
les  marchands  de  gros,  pour  la  plu- 
part, retirent  leurs  cotations  sur  la 
terebentine  et  ils  ne  s'attendent  pas 
beaucoup  a  voir  ('amelioration  du 
marche  se  produire.  II  s'agit  actuel- 
lement, disent  quelques  interesses,  de 
se  procurer  les  approvisionnements  a 
mesure   qu'ils   en    auront    besoin    pour 


leur  besoins.  Des  petits  lots  a  des 
prix  eleves  sont  en  realite  la  seuk 
chose  que  le  commerce  peut  esperer 
d'avoir  pour  le  moment,  et  sur  une 
base    nominate    seulement. 

Terebentine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 

Par  petits  lots 

(Paquets  extra) 
HAUSSE     DE     CINQUANTE     CENTS 
SUR    LE    MASTIC   PUR 

Mastic  —  Une  hausse  de  cinquante 
cents  sur  le  mastic  pur  a  ete  faite  au 
cours  de  la  semaine  et  il  se  vend 
$2.50  au  lieu  de  $2.00.  Cette  hause 
etait  necessaire  par  suite  de  la  forte 
augmentation  du  prix  de  I'huile  de 
graine  de  lin.  Le  mastic  ordinaire  de- 
meure  sans    changement. 

Nous  cotons: 

Mastic    Standard: 


Au- 

des- 

sous 

5           1 

del 

tonnes  tonne  tonne 

$5.00  $5.25 

$"60 

5.15     5.40 

5  75 

5.85     6.10 

645 

6.10     6.35 

6  70 

6.35     660 

6.95 

810     8.35 

S70 

;     8.60     8  85 

9  20 

7.15     7.40 

7.75 

PLOMB 

DANS 

:;    IL   RESTERA 

En  barils    .    .    . 
En  y2  barils  .    . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres    . 
Par   12  %   livres 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs. 
LE       BLANC       DE 

L'HUILE    FERME; 

FERME 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile  —  Que 
le  blanc  de  plomb  ne  declinera  pas 
reste  assure  par  Taction  des  broyeurs 
de  plomb  des  Etats-Unis  qui  ont  con- 
tinue leurs  termes  et  leur  base  depuis 
plusieurs  mois.  Le  ton  est  ferme  et 
stable  avec  un  mouvement  de  saison 
et  la  base  est  la  suivante:  Par  lots  de 
cinq  tonnes,  les  100  livres,  $15.50;  par 
lots  d'une  tonne,  $16.00  et  en  plus 
petites  quantites,  1$6.35.  II  n'y  a  pas 
d'assurance  que  le  plomb  dans  I'huile 
ne  montera  pas;  cela  depend  des  con- 
ditions du  marche  et  de  celui  de  I'huile 
de   graine  de   lin   en  particulier. 

LES     PEINTURES     PREPAREES 
MONTENT   DE   25c 

Peintures  preparees  —  Nous  disions 
la  semaine  derniere  qu'une  hausse  de 
la  peinture  n'etait  pas  une  probabilite 
eloignee.  Vingt-cinq  centins  le  gallon 
ont  ete  ajoutes  aux  prix  anterieurs 
et  cette  augmentation  s'applique  a  la 
premiere  et  a  la  deuxieme  qualite  des 
peintures  a  I'huile,  aux  peintures  a 
planchers  pour  Texterieur  et  Tinte- 
rieur,  aux  peintures  pour  perrons, 
aux  couleurs  moulues  et  a  la  peinture 
de  graphite.  Les  peintures  a  murs 
restent    sans    changement. 

Ces  changements  etaient  attendus 
et  ils  sont  le  resultat  des  hausses  de 
I'huile  de  graine  de  lin  et  de  la  tere- 
bentine. 
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PCINTURES 
Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $8.90  les  190  livres  ,en  paquets 
de  5  livres,  $8.40  les  100  livres,  fob. 
Montreal. 

Liquide-bronze. 
Liquide-bronze,     No     1   ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)                      la  livre 
Terre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.0? 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  brfilee,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.07 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute.  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.07 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brfilee,  No  1,  100 

livres 0.07 

Terre  de  Sienne  brul6e,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert  Imp.  tonnelets  de  100  livres.  .0.25 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.17     0.31 

Verl  Brunswick,  100  livres  ..  ..0.12 
Rouge  Indien.  Kegs  100  livres  ..0.15 
Rouge  Indien,  No  1.  Kegs  100  liv.O.OG 
Rouge  V^nitien.  brillant   supcrieurO . 04 

Rouge  V6nitien.   No  1 0.0 

Noir  fin.  pur  sen 0.15 

Ochre  d'Or,  100  livres O.Ofi^ 

Ochre  blanche,   100  livres 0.04 

Ochre  blanche,  barila 0.03 

Ochre  jaime.   baiils    ..    ..0.03M>      0.05 

Ochre  francais,  barila 0.00 

Ochre  sapin.  100  livres  ..0  07  0  OS 
Rouge  Super  Magnetic    0  02^   0  0 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

COULEURS   A    L'HUILE    PURE 
bottes  d'une   livre. 

Rouge  Venltien 0.21 

Rouge  Indien 0.35 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  francais,  pur0.26     0.28 

Verts,    purs 0.28     0.35 

Torres  de  Sienne 0.32 

Torres  d'Ombre 0.32 

Blen  Ultra-marin 0.52 

Bleu  de  Prusse 1.50 

Bleu  de  Chine 1.50 

Noir   fin 0.30 

Noir  ivoire 0.31 

Noir  de  peintre  d'enselgne  pur  ..0.40 
Noir  <le   marine    5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal.  Toronto. 

Emails   (blancs)  Gallon 

Durante $6.50 

Albagloss 3.50 

Colle. 

Colle  All-Round   Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 

Vitre  Simple     Double 

epais-      epais- 

Les  100  pieds  seur        sour 

Au-dessus  de  26  ..   ..$16.80    $22.90 

26  i\  34 17.80       24.86 

35  fi  40 18.35       26.40 

41   a.  50 23.50       30.00 

51  ;\  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.60       82.70 

71   a  SO 29.70       35.40 


81  a  85 45.45 

86  a.  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 
Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 
Comptant,  2  pour  cent, 
f.o.b.     Montreal,    Toronto,     London, 
Hamilton. 
Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a.     4   pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12   pieds 1.75 

Glaces  de     5  a.     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  1",  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.2.") 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces  de    101    a    110  de  largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenanl  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  1 1"  de  large,  con- 
tenant  plus  de  100  pieds.  chaque!   I11 
Glaces  de  ill  a  120  de  large,  eon- 
tenant  plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Kscompte  ;m  commerce,  25  pour  100. 
Llvraison  en  ville  89  l  ::  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 

Reconverts   zinc.   $1.46  les   douse   pa- 
qui  is  de  6  livref    brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,   pur $16.00  $16.30 

Crown     Diamond     .     .     .      16.00     16.30 
Crown,   pur 16.00     16.30 

Ramsay,  pur 16.00  16.30 

Green   Seal 16.00  16.30 

Moore,  pur 16.00  16.30 

Tiger,  pur 16.00  16.30 

0     P    W.   Doc.   pur    .    .    .  16.00  16.30 

Elephant,    veritable     .     .  1G.50  16.80 

Red  Seal 16.00  16.30 

Decorators,  pur   ....  16.00  16.30 

O.    IV    \V    anglais    ....      16.20     16.50 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45.  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots   de   5  tonnes,    moins    10%. 

Vert   de   Paris 
En    barilS,  environ    600   lbs    .    .      0.48 

Kn  kegs  de  260  lbs 0.48* 

En   barillets,  60  et   loo  lbs    .   .     0.49 

En  barillets.   25   lbs 0.50 

En   paquets  de   1   lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  '•'•  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,  blanche 4.45 

Elephant,  couleurs 4.05 

B-Il   Anglaise.  blanche 4.55 

r.  1 1  Anglaise  .couleurs 4.30 

nil  a  plancher 3.95 

nil.    plancher-vestibule    4.30 

Minerve,    blanche 4.15 

Minerve,   couleurs 3.90 

Crown   Diamond,   blanche 4.30 

Crown  Diamond,  couleurs 4.05 

Crown  Diamond,  a  plancher   ..    ..3.75 

B.-H.  Fresconette, blanche 3.35 

B-ll  Fresconette,  couleurs 3.25 


Moore,  couleurs,  blanches 4.05 

Moore,  couleurs,  nuances 3.90 

Moore,  peinture  6gyptienne,  toutes 

couleurs 3.25 

Moore,  peinture  de  plancher  ..   ..3.50 

Moore,  Sani-flat 3.00 

Moore,  Mooramel 6.50 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..    ..3.80 

C. P. C.  pure,  blanche 4.55 

C.P.C.  pure,  couleurs 4.30 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.05 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs.  .3.75 
O.P.W.    marque    Canada,    a    plan 

cher 3.50 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.35 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.25 

Ramsay  pure,  blanche 4.40 

Ramsay  pure,  couleurs 4.10 

Martin-Senour,  100%  blanche  ..  ..4.55 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.30 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.30 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche. 3. 35 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   3.75 

Sherwin-Williams,  blanche  ..  ..4.55 
Sherwin-Williams,  couleurs  ..  ..4.30 
Sherwin-Williams,    a    plancher    ..3.75 

Flat  Tone,  blanche 3.35 

Flat  Tone,  couleurs 3.25 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..4.30 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.05 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor   ..3.50 

Mellotone.  blanche 3.50 

\I>  llotone,  couleurs 3.35 

Sanitone,  blanche 3.35 

Maple  Leaf,  blanche 4.30 

Maple  Leaf,  couleurs 4.05 

Maple  Leaf,  a  plancher 3.50 

Pearcy,  preparees,  blanches  ..  ..3.75 
Pearcy,  preparees.  couleurs   ..    ..3.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
Peinture    "Green    Tree",    couleur 

ordinaire 3.30 

Blanche 3.56 

Vermilion 3.75 

Shellac. 

Blanc   pur,  gall 5.65 

Orange  pur,  gall 4.15 


CONSTRUCTION    (suite) 


Magasin  endommage"  par  le  feu,  sur 
la  rue  St-Paul.  Propri^taires:  Terreau 
A  Racine.  Magasin  a  3  etages  comple- 
teineiitinent  detruit.  Les  dommages 
sont  ostimes  a  $500,000.  On  recons- 
truira  immediatement. 

SHAWINIGAN-FALLS 
Echange  pour  le  telephone  Bell.  Des 
BOumisBlons     seronl      bientot     deman- 
ded. 

Boulangerie    de    $5,000    a    Almaville. 
pour   J.    Levasseur.   Cette    boulangerie 
a  £6t  recemment  detruite  par  le  feu. 
ete  recemment  detruite  par  le  feu. 
STE-ANNE     DE     BELLEVUE 
Salle     paroiasiale    pour    leglise    an- 
glicane  St-George.  Vicaire:    Rev.  C.   F 
Lancaster.     Les  dames  de  la  paroisse 
sont  a  preMever  des  fonds  pour  l'erec- 
tion  de  cette  salle. 

ST-FRANQOIS    (Beauce) 
Residence   de    Philippe     Plant e.   de- 
tinue  par  le  feu.   Pertes  de  $3,000.  Le 
proprietaire  n'a  pas  encore  decide  s'il 
doit  reconstruire, 

ST-HYACINTHE 
Edifice  de   $15,000.   pour  les   Soeurs 
de  l'Ouvroir  Sainte-GeneYieve,   68  rue 
St  Antoine.    Travail    a    la    journee. 
ST-ROCH    DE    MEKINAC 
Modifications  a  leglise.  $8,000,  pour 
la  paroHsse.  Cure:   Rev.  A.  Tousignant 
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(Suite  de  la  page  46) 

LE    TABAC    AMERICAIN    EMPLOYE    DANS    LES 

MANUFACTURES   SUISSES    DE    CIGARES 


M.  H.  Merle  Cochran,  vice-consul  americain  a 
Lugnano,  Suisse,  fait  rapport  que  l'industrie  ma- 
nufacturiere  la  plus  importante  du  Canton  de  Tici- 
no  est  celle  des  cigares  et  du  tabac  a  fumer.  Les 
cigares  qui  y  sont  principalement  manufactures 
sont  les  longs  minces  et  forts,  la  plupart  avec  une 
paille  et  qui  sont  si  populaires  parmi  les  Italiens  et 
les  differentes  races  latines.  Les  manufactures  de 
cigares  et  tabac  de  ce  Canton  sont  organisees  en 
association  comme  sous  le  nom  de  Unione  Tici- 
nese  Fabricanti  Sigari  e  Tabacchi.  Cette  associa- 
tion comprend  27  membres,  dont  26  manufactu- 
rent  les  cigares  ou  le  tabac  a  fumer  ou  les  deux,  et 
1  enregistre  recemment  qui  manufacture  des  ciga- 
rettes. 

"Avant  la  guerre  le  tabac  employe  par  ces 
manufacturiers  provenait  en  grande  partie  d'Alle- 
magne,  principalement  d'agents  de  Breme.  Depuis 
1914  l'industrie  a  ete  obligee  a  chercher  d'autres 
marches  pour  le  tabac  et  elle  s'est  adressee  pour 
cela  aux  Etats-Unis.  Ces  manufacturiers  ont  cou- 
tume  de  garder  en  stock  en  supplement  la  recolte 
d'une  annee  pour  se  premunir  contre  le  deficit  pos- 
sible d'une  recolte  de  tabac  une  annee,  de  sorte 
que  lorsque  la  source  allemande  leur  fut  suppri- 
mee,  ils  ne  furent  pas  pris  au  depourvu. 

En  1915,  1916  et  1917,  ces  manufacturiers 
acheterent  de  grosses  quantites  de  tabac  en  feuille 
aux  Etats-Unis  et  commanderent  des  ordres  im- 
portants  pour  livraison  en  1918.  Les  manufactu- 
riers locaux  ont  ete  avises  par  les  marchands  de 
gros  americains,  par  leurs  agents-acheteurs  et  par 
leurs  agent  d'expedition  que  nombre  de  consigna- 
tion etaient  restees  a  New-York  pendant  des  mois 
mais  qu'il  avait  ete  impossibe  d'obtenir  du  tonnage 
pour  en  effectuer  l'envoi.  II  one  fait  pas  de  doute 
que  la  principale  raison  de  rimpossibilite  de  s'as- 
surer  des  navires  est  le  fait  que  l'espace  disponible 
a  ete  reserve  aux  troupes,  aux  fournitures  militai- 
res  et  aux  produits  alimentaires,  mais  une  partie 
du  retard  peut  etre  attribue  au  caractere  des  con- 
signataires.  Quelqu'en  puisse  etre  la  cause,  le  re- 
sultat  est  que  les  manufacturiers  de  ce  Canton  ont 
du  employer  tout  leur  tabac  en  feuille  en  mains,  y 
compris  leur  approvisionnement  de  reserve  habi- 
tuel  et  sont  obliges  a  present  de  fermer  leurs  usi- 
nes.  Actuellement  18  des  27  manufactures  enre- 
gistrees  comme  membres  de  l'Unino  Ticinese  sont 
fermees  et  les  9  restantes  ont  juste  assez  de  tabac 
pour  leur  permettre  de  marcher  encore  quelques 
semaines. 

"Les  principaux  champs  d'exportation  pour 
les  cigares  manufactures  en  Suisse  ont  ete  l'Ame- 
rique  du  Sud  (principalement  l'Argentine  et  l'Ura- 
guay),  l'ltalie,  la  France  et  la  Belgique.  Mais  pen- 
dant les  derniers  mois  presque  toute  la  production 
des  usines  locales  a  ete  consommee  en  Suisse. 


"Les  manufactures  de  cigares  dans  les  autres 
parties  de  la  Suisse  emploient  du  Sumatra  et  du 
Mexicain  aussi  bien  que  du  tabac  americain,  mais 
les  manufactures  du  Ticino  n'emploient  que  le 
produit  americain  pour  toutes  les  fins.  L'argent 
local  d'une  compagnie  americaine  fournissant  du 
tabac  a  un  certain  nombre  de  manufacturiers  du 
Ticino  dit  que  les  gens  sont  tres  satisfaits  du  tabac 
americain  et  des  methodes  d'affaires  americaines 
et  que  si  les  usines  sont  en  mesure  a  present  de 
s'assurer  des  livraisons  d'Amerique  elles  repren- 
dront  l'ouvrage,  regarniront  leurs  stocks  et  conti- 
nueront  a  acheter  du  tabac  americain. 

Les  manufacturiers  ont  recu  de  nombreuses 
sollicitations  pour  le  commerce  d'apres-guerre  de 
leurs  correspondants  de  Breme  d'autrefois,  mais  ils 
sont  decides  a  donner  la  faveur  au  tabac  americain 
s'ils  peuvent  s'en  procurer. 

"Quand  les  manufactures  de  cigares  du  Ticino 
ont  ferme  leurs  portes  plus  de  2,000  travailleurs  fu- 
rent prives  d'emploi  et  10,000  personnes  qui  de- 
pendent de  ces  travailleurs  ou  indirectement  de 
l'industrie  du  cigare,  pour  leur  vie,  sont  affectees; 
la  question  est  done  serieuse  pour  ce  canton  qui 
n'a  une  population  totale  que  de  150,000  ames. 


UNE   IMPORTANTE  MANUFACTURE  DE 
CIGARETTES  A  LOUISVILLE 


Une  importante  manufacture  pour  la  fabrica- 
tion des  cigarettes  sera  exploitee  par  Axton-Fisher 
Tobacco  Co.,  Louisville,  Ky.,  dans  quelques  semai- 
nes d'apres  l'avis  donne  par  M.  Thomas  Basham, 
annonceur  local,  parlant  au  lunch  du  Rotary  Club 
donne  recemment  a  l'hotel  Watterson. 

La  compagnie  installera  des  machines  suffi- 
santes  pour  manufacturer  10,000,000  de  cigaret- 
tes par  jour. 


LES  IMPORTATIONS  D'ALLUMETTES  AUX 
ETATS-UNIS 


II  a  ete  importe  aux  Etats-Unis  des  allumettes 
evaluees  a  $100,193,  en  avril,  d'apres  les  chiffres 
comptes  par  le  Departement  du  Commerce.  De  ce 
montant,  $98,686  venaient  du  Japon,  $1,371  du  Ca- 
nada et  $136  d'Angleterre. 

Durant  avril  les  exportations  d'allumettes  fu- 
rent evaluees  a  $93,861,  dont  la  plus  forte  quantite 
evaluee  a  $36,261  venait  de  France;  la  Belgique 
prenait  la  seconde  place  avec  une  quantite  evaluee 
a  $19,401. 


"Le  Prix  Courant"  de  la  semaine 
prochaine  sera  specialement  devoue 
au  commerce  de  ferronnerie-quincail- 
lerie. 
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Elles    vous    aident    a 
vendre  plus  de  Vert 
de    Paris    Pur 


CENT  quatre-vingt-treize  quotidiens  et  dix  magazines,    choisis  avec 
soin,  publient  ces  annonces.    La  destruction  des  betes  a  patates  y 
est   prechee   d'une    facon    intensive   et   cette   campagne    ne    peut 
manquer    d'avoir    pour    resultat     —  une    augmentation     des    ventes 
du  Vert  de  Paris  Pur  de  Munro. 

MAIS — cette  augmentation  des  ventes  ne  sera  que  pour  les  mar- 
chands  qui  sont  prets  a  y  faire  face.  Votre  stock  est-il  suffisant 
pour  repondre  a  cette  demande? 

Donnez  votre  commande  chez  votre  marchand  de  gros  ou 

directement  a 


nCA^THUR,lRWIN,fe:^ 


Maison  fondee  en  1842. 


MONTREAL. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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CADRES    6   MOULURES 

M.  le  Marchand: — 

Malgre  la  hausse  continuelle  des  marchandises,  nous  vous 
faisons  une  derniere  offre  comme  suit:  — 

600  pieds  de  moulures  de  1",  IV2"  et  2"  de  large,  dans 
toutes  les  varietes  et  modeles  les  plus  nouveaux  pour  la  modique 
somme  de  $40.00. 

Nous  faisons  aussi  une  speciality  de  cadres,  grandeurs  14  x 
20  et  16  x  20  ovals  et  carres  pour  portraits  bombes  ou  plats  que 
nous  pouvons  vous  vendre  a  des  prix  defiant  toute  competition. 
Nous  sommes  aussi  les  plus  grands  importateurs  de  chromos  re- 
Hgieux  et  de  fantaisies,  vitres  et  globes. 

Avec  votre  premiere  commande,  nous  vous  enverrons  GRA- 
TUITEMENT  un  set  d'echantillons  de  nos  moulures. 

ECRIVEZ-NOUS  POUR  PLUS  AMPLES  RENSEIGNEMENTS 

La  Compagnie  Wisintainer  &  Fils  (Incorporee) 

Bureaux  et  Salles  d'echantillons  :  Manufacture  : 

58  et  60  Boul.  St  Laurent,  Montreal,  Que.  7  rue  Clarke,  Montreal. 


Encouragez   le    Pays    qui   vous    encourage 

Si  vous  tenez  compte  de  vos  interets   personnels,  des  interests  de  votre  famille  et 
de  la  localite  dans  laquelle  vous  vivez,  vous 

Acheterez  les  produits   des    Usines   Canadiennes 

Un    Dollar   Canadien    vaut 
cent     centins    au     Canada 

Parmi  les  produits  que  nous  vendons  au  commerce  de  quincaillerie,   figurent  les  sui- 
vants : 


Clous 

Broche 

Noix 

Vis 

Cloture  en  fil  de  fer 

Rondel  les   (Washers) 

Rivets 

Fers  a  cheval 

Clous  de  broche 

Boulons 

Clous  de  fers  a  cheval 

Barrieres,  Etc. 

The  Steel   Company  of  Canada  Limited 

MONTREAL,  P.Q. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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FABRIQUE   DE   LIMES    BLACK   DIAMOND 


FONDKE    EN    1863 


Douze  Medailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE    EN   1895 


MEDAILLE    D'OR 

Grand  Prix  Special 

Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoy*  gratultement  sur  demande  a  toute  personne  Interessee  dans  le  commerce  des   limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe.) 

Propriete   exploitee   par   la   Nicholson    File   Co. 


TOLE    GALVANISEE 


"QUEENS 


HEAD' 


CANADA 

Connue   dans   I'univers   entier 

John  Lysaght,  Limited 

Manufacturiers 
BRISTOL   et    MONTREAL 
Representants    a    Montreal: 

A.  C.  Leslie  «V  Co,  Limited 

560   RUE    SAINT-PAUL,   Ouest 
MONTREAL. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Tolturea  Qoadronneea  (RoofinK)  pretes  a  poser, 
2  ,i  ::  Paplers  de  Construct  ion,  Feutre  a.  Dou- 
bler  et  k  Tapisser.  Produits  de  Goudron,  Papier 
Taplsser  <'t  h  lmprlmer,  Papier  d'Emballage  Brun 
Manllle,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favorite"  et 
"Capitol". 

Fabricants    du    Feutre    Goudronne 

"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &    CO.,    Limited 

Bureaux   et    Entrepots:    82    Rue    McGill,    MONTREAL. 
Manufacture  de  Fentre  i«>ur  Tolture:    Rues  Mc- 

,,    el    l'nrsyth.    Montreal.      Moulin   a   Papier, 
Joliette,  Que. 


BROSSES  DE  TOUTES  SORTES 

— et  chacune  une  meilleure  brosse 

Nous  fabriquons  des  brosses  et  des  balais  depuis  52  ans.  Avec  un  debut  tres  hum- 
ble, nous  avons  aujourd'hui  I'une  des  plus  grandes  fabriques  de  brosses  du  monde — 
occupant  une  superficie  de  plancher  de  125.000  pieds  cnrres— avec  30  departcm.'nts 
distincts,  tous  diriges  par  des  hommes  energiques  dans  la  force  de  I'age,  CON- 
NAISSANT  a  fond  I'industrie  de  la  fabrication  des  brosses.  Chaque  employe  de  la 
Compagnie  Simms  est  un  loyal  cooperateur  dans  la  fabrication  de  meilleures 
brosses. 

Lorsque  vos  clients  demandent  des  brosses  Simms,  ils  savent  qu'ils  auront  des  ar- 
ticles qui  feront  un  meilleur  travail,  durent  plus  longtemps.  et  en  general  donnent 
une  plus  grande  satisfaction  que  les  brosses  des  autres  manufacturiers. 
Par  une  publicite  sur  une  grande  echelle  nous  faisons  connaitre  les  qualites  excep- 
tionnelles  des  brosses  portant  la  marque  Simms,  et  cette  publicite  ne  peut  que 
vous  etre  profitable.  Que  vous  vendiez  a  vos  clients  un  balai  ou  une  brosse  A 
plancher,  donnez-leur  I'article  qu'il    leur  faut — un   produit  Simms. 

Tenez  votre  stock  complet.     Donnez  votre  commande 
aujourd'hui  mime. 

T.  S.  SIMMS  &  CO.,  LIMITED 

ST.   JEAN,    N.B. 
Succursales  a  Montreal,  Toronto,  London. 


I 


En    6crlvant    aux    annonoeurs,    mentlonnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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chand  les 
SALOPETTES, 
Chemises  et  Gants 

BOB    LONG 

Faits   par  des   unionistes 

CONNUS   D'UN   OCEAN   A    L'AUTRE. 

L'annonce  ci-dessus  fait  partie  d'une  serie 
publiee  dans  les  quotidiens,  les  joumaux  de 
ferme  et  les  magazines,  d'une  ocfean  a  l'autre, 
et  cette  publicity  est  faite  dans  le  but  d'aider 
,  les  marchands  a  vendre  les  marchandises  "Bob 
Long". 

R.G.LONG  eCO.  limited  I 

CANADA       1 


"MONROE"    un 

FAUX-COL  ARROW 

Pour  I'Ete 

CLUETT,   PEABODY  &   CO.      OF   CANADA,   LIMITED 


La  force  d'une  hache  depend 
autant  de  son  manche  que  de 
sa  tete. 

LES  MANCHES  DE  STILL 

— vous   donneront   un    outil    de   travail    plus   fort,   car 
les    MANCHES    DE    STILL   sont  faits   des    meilleurs 
bois  canadiens. 
La  vente  des 

MANCHES    DE    STILL 

surpassent  de  beaucoup  celles  de  toutes  les  autres 
marques. 

II  y  a   une  raison  a  cela. 

Manches  de  hache,  de  pique,  de  marteau  d'en- 
clume  et  de  marteau  ordinaire,  manches  Cant  Hook 
et  Peavie,  aussi  manches  de  fourche  a  foin. 

La  vente  des  STILL'S  est  payante.  Voici  les  noms 
de  leurs  marques:  "EMPIRE",  IMPERIAL",  "PEER- 
LESS" et  "CHAMPION." 

J.  H. STILL  Mfg.Co. 

ST-THOMAS       -       -       ONTARIO 


MARQUE 


CROWN 


La  vente  des  Harnais  de  Heney,  faits  dans  une  fa- 
brique  moderne,  est  plus  profitable  que  si  vous  fai- 
siez  vous-meme  vos  propres  harnais,  en  commen- 
cant  de  bonne  heure  le  matin  et  en  finissant  tard  le 
soir.  Vous  sauvez  du  temps  et  de  l'energie  pour 
pousser  voire  commerce  et  vous  faites  un  plus  gros 
profit  sur  la  vente  des  harnais. 

LORSQUE   VOUS   ACHETEZ    LES 

HARNAIS  DE  HENEY 


Tenez  un  assortiment  complet- 
faire  des  ventes. 


-il  fait 


Heney  Carriage  and  Harness 
Co.,  Limited 

Fabrique  a  Montreal  sous  la  direction 

de  la  Carriage  Factories  Limited, 

Toronto. 

Bureaux  des  ventes  a   Quebec,   Montreal,  Toronto 
et  Winnipeg 
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Donnez   vos   commandes   maintenant   pour   les 


TONDEUSES     DE 
PELOUSE 


MAXWELL 

'  es     Tondeuses     de     Pelouse 

sont  bien   annoncees 

et  font,  des  clients  sitisfiits  par- 

; on  1   o  i  riles  sont  vendues. 

El'ea    sont    les    tondeuses    les 

/g  mtes.  I"    plus  f  icilea  a 

manoeuvrer    que    vous    puissiez 

|amais    avoir    en     mains —  bien 

faites,  tortes,  tegeres  a  pousser 

el  jolies  coupeuses. 

Faites  en  toiT- 
t  e  s  g  r  a  n  - 
(1  curs  a  v  e  c 
roues  de  8  a 
10  pouces  et 
avec  3  ou  4 
lames  coupan- 
tes.  C'est  le 
moment  d  e 
donnor   vos 

commandes, 
pour     lc     com- 
•  de  1919. 

".Maxwell"       si- 

gniflenf      des 

profits     fan 
IJcrivez  aujourd'liui  pour  avoir  uu  catalogue 

MAXWELLS   LIMITED 

ST.     MARY'S     (ONT.i 


CLEF  DE  TUYAU  A  CHAINE 

AMELIOREE  "VULCAN ' 

DE  WILLIAMS 


LES  clefs  (wrenches)  avec  cliaine  fie 
Willi?  ms  [/Our  tuyaux  out  une  prise 
r-ertaine,  sent  puissantes  el  d'une  force 
"garantie".  Leur  record  enviable  d'uri 
sen  i«e  continue!  et  satisfaisanl  et  la 
absolue  qu'elles  donnent  a  celui  qui  sen  sei  t 
sent  (ins  a  la  methode  Bulvie  pour  levir  fabri- 
cation. Chaque  partie  est  en  acier  forg< 

conformement     4     notre     formule     et     eprouve 

avec  sein  dans  netre  laboratoire  avant  <ie 
servir.  et  chaque  cbatne  est  "soumise  a  une 
epreuve"   dans  one   machine  speciale  qui  lui 

f;ot  sulnr  une  tension  <lep;issant  les  deux- 
tiers  de  la  force  donn€e  dans  le  catalogue. 
i.<    cachet   de   plomb.   portant    notre   marque 

de  fabrique  <W>et  fixe  a  chaque  chains  anre* 
qu'elle  a  £t£  "soumise  a  Pepreuve",  est  votre 
garantie    de    la    fore.-,    du    Bervice    el    de    la 

lets. 

I.eisi|iie  vens  achetez  une  Clef  "Vulcan"  de 
Williams    VOUS   avez  Xetie 

brochurette  decrij  8  dimensions  pour  tuyaux 
de  %  A   18  ponces:  ell.-  .  st  envoyfre  gratuite- 
'   sur  demande. 


J.  H.  Williams  &  Go. 

122   Richards   Street,    Brooklyn,    N.Y. 

Representants   canadlens: 

CANADIAN     FAIRBANKS-MORSE     CO., 

Montreal  et   Quebec. 


Les  Machines  a  Laver  "Connor"  sont 
faites  en  plusieurs  styles:  pour  mar- 
cher soit  par  I'Electricite,  le  Gaz,  le 
pouvoir  d'Eau,  soit  pour  usage  a 
mains.  Aussi  Tordeuses,  Supports, 
Planches  a  repasser  et  a  petrir,  Ba- 
rattes,  etc. 


Les  Machines  a  Laver 

CONNOR 

Procurent  de  Gros  Profits 
et  des  Ventes  Faciles 


Prenez  maintenant  en  stock  une  ligne  de 
Machines  a  Laver  de  vente  rapide  et  pleine- 
ment  garantie.  Ecrivez-nous  aujourd'liui 
pour  details  complets  relatifs  a  notre  mode 
de  vente  et  qui  vous  assure  un  plus  grand 
succes.  Les  Machines  a  Laver  "Connor" 
sont  bien  faites  —  toujours  satisfaisantes  — 
et  attirent  des  ventes  rapides.  N'hesitez  pas 
plus  longtemps  —  ecrivez-nous  simplement 
que  cela  vous  interesse.  Notre  proposition 
fera  plus  que  de  vous  etre  agreable. 


J.  H.  CONNOR  &  SON,  Ltd.,  Ottawa,  (Ont.) 
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Services   Gratuits   pour 
nos   abonnes 


En  vous  abonnant  pour  un  an  au  "Prix  Courant''.  vous  aurez 
droit  aux  importants  services  suivants: 

PUBLICITE  ET  ORGANISATION. 

Ce  service  vous  fera  realiser  des  benefices  supplementaires 
ou  economiser  des  frais  generaux.  II  vous  donnera  six  consul- 
tations gratuites  dans  I'annee  selon  vos  besoins. 

PETITES   ANNONCES 

Si  vous  recherchez  du  personnel,  une  marchandise  ou  un  objet 
quelconque;  si  vous  desirez  vendre  quelque  chose,  confiez  votre 
desir  aux  Petites  Annonces  du  "Prix  Courant"  et  vous  aurez  des 
resultats.     Vous  pouvez  utiliser  gratuitement  10  lignes  par  an. 

DOCUMENTATION    GENERALE 

Vous  recherchez  certainement  en  detail  dans  les  livres,  la  docu- 
mentation qui  est  resumee  dans  le  "Prix  Courant".  Notre  ser- 
vice de  librairie  vous  procure  sans  frais,  ce  dont  vous  avez 
besoin. 

CONSULTATIONS  JURIDIQUES 

Pour  toutes  consultations  en  matiere  legale,  notre  conseiller  ju- 
ridique  vous  fera  des  conditions  particulierement  reduites. 

RENSEIGNEMENTS   GENERAUX 

Nous  sommes  en  mesure  de  vous  indiquer,  sans  frais,  les  Four- 
nisseurs  pouvant  livrer,  et  vous  procurer  les  marchandises  qui 
vous  font  defaut. 

PLACEMENTS  DE  CAPITAUX 

Nous  invitons  nos  lecteurs  a  nous  consulter  chaque  fois  qu'ils 
seront  sollicites  de  souscrire  dans  des  compagnies,  et  nous  leur 
donnerons  les  informations  qui  pourront  leur  etre  utiles;  nous 
pourrons  ainsi  leur  eviter  des  pertes  frequentes  occasionnees  par 
le  trop  de  confiance  accorde  a  certains  agents  financiers  n'ayant 
pour  but  que  d'exploiter  le  public. 

EN  LISANT  LE  "PRIX  COURANT",  EN  UTILISANT  NOS  SER- 
VICES GRATUITS,  VOUS  RETIREREZ  DES  PROFITS  QUI 
VOUS  REMBOURSERONT  PLUSIEURS  FOIS  LE  MONTANT 
DE  VOTRE  ABONNEMENT. 
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Les  Rapides   aux   Eaux  Tourbillonnantes  et    Ecu- 
mantes  du  Fleuve  Saint-Laurent 


Voulez-vous  faire  une  experience  nouvelle?  Venez  sauter  les 
Rapides  du  St-Laurent.  Ce  voyage  vous  fera  du  bien — vous 
donnera  des  emotions — vous  enchantera — comme  il  a  fait  du 
bien,  emotionne  et  enchante  tous  les  touristes  qui  ont  fait  le 
voyage  que  nous  appelons  "De  Niagara  a  la  mer." 
Aimeriez-vous  a  voir  les  paysages  plus  calmer,  mais  tout  aussi 
jolis  du  haut  du  St-Laurent,  a  l'endroit  ou  le  fleuve  se  divise  en 
milliers  de  petits  canaux  pour  entrer  dans  les  Mille  lies?  Ces 
lieux  pittoresques  se  trouvent  aussi  sur  la  route  de  ce  magni- 
fique  voyage  en  bateau. 

II  y  a  longtemps  que  vous  voulez  voir  Quebec — la  ville  si  pit- 
toresque  et  si  interessante — elle,  aussi,  est  une  attraction  de  ce 
remarquable  voyage  sur  l'eau. 

Les  Sanctuaires  et  les  Miracles  vous  interessent-ils?  A  quel- 
ques  milles  de  Quebec,  se  trouve  Ste-Anne  de  Beaupre,  ou 
depuis  250  ans  les  citadins  et  les  gens  des  campagnes  vont 
s'agenouiller  ensemble  devant  ces  autels  sur  le  bord  du  che- 
min  —  et  dans  la  grande  eglise  de  Ste-Anne  elle-meme — pour 
honorer  la  Sainte  a  l'intercession  de  laquelle  un  si  grand  nom- 
bre  de  guerisons  miraculeuses  ont  ete  accomplies. 
Aimeriez-vous  a  contempler  le  plus  grand  de  tous  les  Caps?  On 
peut  voir  sur  la  riviere  Saguenay,  les  Caps  Trinite  et  Eternite 
— plus  hauts  et  plus  abruptes  que  le  rocher  de  Gibraltar.  C'est 
la  derniere  beaute  naturelle  du  voyage  de  Niagara  a  la  mer. 
Un  voyage  en  bateau  qui  commence  sur  un  lac  merveilleux  et 
vous  fait  traverser  un  grand  fleuve  et  des  rivieres  magnifiques. 
Un  voyage  de  mille  milles,  interessant  continuellement  le 
voyageur  sur  tout  son  pittoresque  long  parcours. 


NIAGARA 
A  LA   MER 

I'll      voyage     sur     lean 

penplti  de  traditions  - 
el  d'encbantemenl  au'fl 

vous  faut  faire  une 
fois  dans  votre  \i.>  si 
vous  tenez  a  connattre 
les  beautes  iiittoresques 
du   Canada. 

billets  ei   dee   ran- 
Betgnements       peuTenl 

•'•Ire     ohieiius     a     n'im- 

porte    Quel    bureau    de 

l«  Canada  Steamship 
Lines,    Limited 

Paltes  vniir  ia  broctau- 
rette      tlluatree      alnsl 

qu'iine  <arte  et  un 
guide. 

\dlesscZVOUS    au 

No    9,    Carre    Victoria, 
Montreal. 


Canada  Steamship  Lines  Limited 

LORSQUE  VOUS  VOYAGEZ  DANS  L'OUEST  ■-  brisez  la  monotonie  du  long  voyage  sur  terre:  voyagez  par  bateau 
de  Sarnia  au  "Soo",  Port  Arthur  ou  Duluth.  Ecrivez  pour  avoir  des  renseignements  sur  les  croisieres  des  lacs  d'en 
haut,  a  travers  les  grandes   mers  d'eau  douce. 
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M.  le  Marchand, 

Vous  rendez-vous  compte  du  benefice  que  vous  rea- 
lisez  en  mettant  en  evidence  des  marchandises  qui  sont 
annoncees  dans  tout  le  pays  ? 


Un  commerqant  qui  ne  fait  des  affaires  que  dans  sa 
localite  peut  ne  pas  avoir  les  moyens  de  f  aire  de  la  publi- 
city sur  une  aussi  g'rande  echelle  que  les  manufacturiers 
dont  le  commerce  s'etend  par  tout  le  pays  ;  MAIS  .... 

II  peut  profiter  de  la  publicite  de  ceux-ci  en  faisant 
un  bel  etalag'e  dans  ses  vitrines  et  en  donnant  aux  arti- 
cles annonces  dans  tout  le  pays  une  place  proeminente 
dans  son  mag'asin--en  faisant-sienne-la--publicite-des 
manufacturiers. 

L'affiche  reproduite  ci-dessus,  bien  coloriee,  pleine 
devie,  10' de  hauteur  par  25'  de  larg'eur,  s'adresse  plu- 
sieurs  f ois  par  jour  a  plus  de  3,500,000  Canadians. 

Mettez  une  carte  du  STAG  dans  votre  vitrine  et 
voyez  quelle  augmentation  d'affaires  elle  vous  vaudra. 

Faites  votre  cette  publicite 

ECRIVEZ  A  LA 

Canadian  Poster  Company 

Edifice   Lewis,  Montreal 

Pour  la  Publicite  par  I'Affiche  n'importe  ou  au  Canada. 
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Automobiles  pour 
Gargonnets  et  Fillettes 

II  serait  avantageux  pour  vous  d'obtenir  des  renseignements 
sur  la  liKiie  d'automobiles  que  nous  manufacturons  pour  gar- 
connets  et  fillettes.  Nous  fabriquons  une  ligne  absolument 
nouvelle  et  parfalte  a  tous  les  points  de  vue.  Des  commo- 
dltes  nouvelles,  un  fini  superbe  avec  une  force  et  une  robus- 
tesse  exceptionnellea  permettent  a  ces  voitures  de  resister 
a   1'  usage  dur. 

Ecrivez-nous  aujourd'hui  pour  avoir  un  catalogue  et  des  ren- 
seignements complets. 

GENDRON    MANUFACTURING   CO.,    Limited, 

Rues   Duchesse  et   Ontario,  Toronto,  Ont. 

Ij'automobile  No  35  est 
.aimee  des  qu'on  la  voit. 
Tous  les  enfants  veulent 
en  avoir  une.  Cette  voi- 
ture  se  vend  tres  facile- 
ment. 


Les  Papiers  a  Tapisser 

STAUNTON 

POUR    1919  20 

Nos  voyageurs  sont  actuellement  sur  la  route 
avec  la  ligne  nouvelle  qui  comprend  un  choix 
complet  de  toutes  les  qualites  dans  les  largeurs 
de  18  et  21  pouces.  Elle  offre  egalement  tout 
ce  qu'il  y  a  de  plus  nouveau  en  fait  de  papiers 
a  tapisser. 


Les  Papiers  "Tout  Rognes"  de 
Staunton 

sauvent  du  temps  et  du  travail  et  previennent 
la  moitie  du  desordre  qui  se  produit  dans  la 
maison  lorsque  Ton  pose  de  la  tapisserie. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser, 
TORONTO,  ONT. 


GANTS       DE       COTON 


Moins  cher  qu'un  fouet  et 

meilleur  pour  votre  cheval 
Un  cheval  avec  l'encolure  ou  l'e- 
paule  contusionnee,  eeorchee  et 
echauffee  ne  peut  gagner  son  avoi- 
ne.  Le  fouetter  ne  peut  qu'aug- 
menter  sa  souffrance.  Vous  pou- 
vez  prevenir  semblable  blessure 
pour  moins  que  le  prix  d'un  bon 
fouet.  Garnissez  votre  fiddle  ani- 
mal de  TAPATCO  —  la  bourrure 
avec  notre 

Nouveau    Crochet   d'Attache 

Patente 

(ne  se  trouve  que  sur  les  Bourru- 

res  faites  par  nous) 
II  fournit  une  attache  qui  tient  et 
qui  empeche  de  se  defaire. 

Les  Bourrures  a  Collier 
remplies  de  notre  materiel  de 
bourrure  special  sont  meilleures 
que  n'importe  lesquelles.  Elles 
.sont  deuces,  souples.  absorbantes. 
Elles  servent  de  garantie  contre 
les  epaules  sensibles. 

Les  Gants  de  Coton  Marque 
TAPATCO 
sont  de  qualite  supe- 
rieure  et  faciles  a 
vendre.  lis  se  tlen- 
nent  et  donnent  sa- 
tisfaction sous  le 
plus  dur  service.  II 
n'en  est  pas  de  meil- 
leurs  pour  usage  aux 
champs,  au  jardin  ou 
a  l'atelier. 

Faits  avec  poignets 
et  gantelets  tricotes 
ou  a  bande,  pesanteur 
legere,  moyenne  ou  ele- 
vee.  Gants  et  Mitaines 
en  Jersey  de  couleur 
Tan,  Oxford  et  Ar- 
doise.  Aussi  gants  gar- 
nis  de  culr. 
Commandez-en  a  votre 

marchand   en   gros. 

THEAMERICAN  PAD 

&.   TEXTILE   CO. 

CHATHAM.    ONT. 


La  demande  pour  une  Peinture 

se  mesure  ordinairement  par  sa 

popularite 

C'est  pourquoi — 

LA  PEINTURE 


est  pour  vous  une  ligne  profi- 
table a  vendre. 

Ecrivez-nous  pour  notre  propo- 
sition attrayante. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctemenf 


A.  RAMSAY  &  SON  COMPANY 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 
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LA  BANQUE  MOLSON: 


Incorpor6e  par  Acte  dU   Parlement  en  1855. 

Capital  vers6 $4,000,000 

Fonds   de   reserve 4,800,000 

Siege  Social:         -         -         -         Montreal. 

SIEGE  SOCIAL MONTREAL 

BUREAU    DE    DIRECTION 

WM.   MOLSON   Macl'HERSON President 

S.   H.   EWING Vice-President 

Directeurs:  —  F.  W.  Molson,  Wm.  M.  Birks,  W.  A. 
Black,  John  W.   Ross,   J.  M.   Mclntyre. 

Plus  de  100  suceursales  dans  les  principales  villes  du 

Canada.    Agents  et  correspondants  dans  les  principales 

villes  des  Etats-Unis  et  dans  tous  les  pays  du  monde. 

EDWARD  C.  PRATT,  gerant  general. 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres    propice    aux   voyageurs   canadiens   qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  plus  bas  taux. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE   FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,    Fours   a    Reverbere   a    Sydney    Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a   New-Glasgow   (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 
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BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL  PAYE  ET  SURPLUS  (au  31  dec.  1917)   ....     1,750,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 21,600,000 

82  Suceursales  dans  les  Provinces  du  Quebec,  de  l'Ontario  et  du 
Nouveau- Brunswick. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  H.  LAPORTE,  C.P.,  de  la  maison  La- 

porte'-Martin     limitee,     administrateur     du     Credit     foncier 

franco-canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  capitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,   administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-mihistre    de    l'agri- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 

L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limitee. 

M.    CHEVALIER,    directeur   general    Credit   foncier   franco- 

canadien. 


M 


M 


BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:  l'hon.  sir  ALEXANDRE  LACOSTE,  C.R.,  ex-juge  en 

chef  de  la  cour  du  banc  du  roi. 
Vice-President:    L'HON.    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre    sans 
portefeuille  dans   le   gouvernement  de   Quebec,   administra- 
teur "Montreal  Light,  Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 
M.  S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU-CHEF 
Directeur-general,   M.  TANCREDE  BIENVENU. 
Secretaire,  M.  J. -A.  TURCOT     Inspecteur  en  Chef, 
Chef  Departement  de  Credit,  M.  M.  LAROSE 

M.  C.-A.  ROY  Inspecteur, 

M.  ALEX-   BOYER. 
Auditeurs  representant  les  Actionnaires 
M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LARUE,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital   verse  et  fonds  de   reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS:  

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  Beique,  vice-pr6sident; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  gerant-g6neral. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint- Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Suceursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux  de  Quartiers 

Tout  d6pot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a.  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
fois  par  ann^e  un  interet  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confiSs,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mefitionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Guide  de  Pacheteur 


II  n'y  a  rien  sur  le  marche  que  nous 
ne  [missions  vous  aider  a  acheter  a 
vol  ri'  a  vantage.  C'est  pourquoi  nous 
publions  ce  guide.  Nous  vous  recom- 
mandons  de  le  parcourir  et  d'ecrire 
pour  renseignements,  catalogues,  liste 
de  prix,  etc.  Si  vous  desirez  plus  de 
details  sur  la  marchandise  qu'il  vous 
offre,  veuillez  vous  referer  a  l'index 
des  annonceurs,  et  de  la  a  leur  page 
d'annonces. 


ACIER    EN    BARRES 
Nova    Scotia    Steel    &    Coal    Co.,    Ltd., 

New-Glasgow,  N.-E. 
Steel  Co.  of  Canada,   Ltd.,  1272  Notri 

Dame  0.,  Montreal. 
B.    &    S.    H.    Thompson    Co.,    Ltd.,    211 
rue   McGUl,   Montreal. 
ACCESSOIRES    ELECTRIQUES 
Auer   Light    Mfg.   Co.,   Ltd.,  Gl   rue   St- 
Sulplce,  Montreal. 

AFFICHE-RECLAME 
Canadian     Poster    Co.,    Edifice    Lewis, 
Montreal. 

ARCHITECTE 
L.    R.    Montbriand,    2:!0    rue    St  Andre, 
Montreal. 

ARMOIRES    EN    ACIER 

Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co.,    Ltd., 

London,  Out 

ASCENSEURS    ET   CLOTURES 
Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co.,    Ltd., 

London.  Out 

ASSURANCES-FEU 
Assurance       Mount-Royal,    17    rue    Si 

.lean.    Montreal. 
British  Colonial   Fire   Ins.  Co.,  2   Place 

d'Armes,  Montreal. 
Cie    d'Assurance    Mut.    du    Commerce, 

St  llyaeinthe,  Que. 
Liverpool-Manitoba      Ass.      Co.,      Coin 

Dorchester  0,  et  Union,  .Mom 
Western      Assurance      Co.,  fil    rue    St- 

Pierre,  Montreal. 

ASSURANCE-VIE 
Canada   Life  Ass.  Co.,  Toronto.  Ont. 
La       Prevoyance,    1S!I    rue    Si  Jacques, 

Montreal. 
Sun      Life     of     Canada,  rue   Metcalfe. 
Montreal. 

BACON 

Matthews-Blackwell,       Ltd.,    rue    Mill 
Montreal. 

AUTOMOBILES 
Ford    Motor    Co.    of    Can.,    Ltd.,  Ford 
Ont. 

BALAIS 
Parker   Broom  Co.,  Ottawa,   Ont. 
T.  S.  Simms  &  Co.,  Led.,  SI  .lean.  N.-B. 

BALANCES     AUTOMATIQUES 
Intern.   Business   March.   Co.,    Ltd.,  To- 
ronto, Ont. 

BANQUES— BANQUIER 
Banque      d'Hochelaga,    112  rue   St-Jac- 

>iues.    Montreal. 
Banque   Nationale,   101   rue  St-Jacques 

Montreal. 
Banque    Molsons,    200    rue    St-Jacques, 

ontreal. 
Banque  Provinciate  du  Canada,  7  Place 

d'Armes,  Montreal. 
Banque  d'Epargne,   17(i  rue  St-Jacques, 

M on  I  real. 
Sarand,  Terroux  &   Cie,  48  rue  Notre- 

Dame  ()..  Montreal. 
BARATTES 
Lewis    Bros.,    Limited,  20   rue  Bleury 

Montreal. 


BAS 
Mercury       Mills,       Limited,    Hamilton, 

Ont. 
Chipman-Holton    Knitting    Co.,   Hamil- 
ton, Ont. 

BEURRE     DE    PEANUT 

Wm.      Clark,      Ltd.,  83   rue  Amherst, 

Montreal. 

BIERE    ET   PORTER 
National      Breweries,      Ltd.,    36     Carre 

Chaboillez,  Montreal. 

BISCUITS     ET     CONFISERIES 
Charbonneau,      Ltee,   330   rue   Nicolet, 

Montreal. 
McCormick     Mfg.     Co.,     Ltd.,  London, 
Ont. 

BOCAUX    EN    VERRE 
Dominion   Glass   Co.,    Ltd.,   285   Beaver 
Hall,  Montreal. 

BORAX 
B.  &  S.  Thompson  &  Co.,  Ltd.,  211  rue 
McOill,   Montreal. 

BONBONS 
Patterson     Candy     Co.,     Ltd.,  Toronto 
Ont. 

BOUCHONS 
S.     H.     Ewing     &     Sons,  98  rue   King, 
Montreal. 

BOURRURES   ET   COLLIERS 
American   Pad  &  Textile  Co.,  Chatham, 

Ont. 
Burlington-Windsor    Blanket,    Toronto. 
Ont 

BROSSES 
T.  S.  Simms  Co.,   Ltd.,  Si  .lean,   N.-B. 

BROQUETTES 
The    Steel    Co.,   of    Canada,    Ltd.,    1272 
Notre-Dame   o.    Montreal. 

BUSTES      D'ETALAGE 
Dale   Wax    Figures   Co.,    Ltd.,   Toronto. 
Ont. 

CACAO 
Cowan    Co..    Limited.   Toronto.    Ont 
Walter    Baker   Co..    Ltd.,    1000    rue     \1 

beri.  Montreal 

CADRES   ET  TABLEAUX 

Wisintainer  &.    Fits,  58  rue  St  Laurent. 

Montreal. 

CAFES 
J.   J.    Duffy   &  Cie,  117  rue   Bt-Paul   0 

Montreal 
Stanway-Hutchins,        Ltd.,    IS    rue    SI 

.\ie\is.  Montreal 

CAISSE    ENREGISTREUSE 
National    Cash    Register    Co.    of    Can.. 
Ltd.,  122  sie  Catherine,  o..   Mont 
real. 

CAOUTCHOUC 
Dominion     Rubber     Co.,     Ltd..   201    rue 

des  Inspecteurs.    Montreal. 
Columbus      Rubber,      Limited,    1849   de 
Montlgny,    Montreal 

CARTOUCHES 
Dominion      Cartridge      Co.,   120   St  } 

nues.  Montr 

Remington   Arms  Co..  Windsor.   Ont. 

CATSUP 
Wm.   Clark,    Limited,    S:'>    rue   Amlierst. 

Montreal. 
Dominion      Canners,      Ltd.,    Hamilton. 

Ont. 
H.   J.    Heinz   &   Co.,   Pittsburg.   Peun 

CASQUETTES 
Cooper  Cap  Co.,  Toronto.   Ont. 

CHAPEAUX 
Montreal     Hat    Co.,    Ltd,.    15    rue    Ste- 

Helene,   Montreal. 
James  Corrlstlne  &  Co.,    Ltd.,  371   St- 
Paul  O.,  Montreal.      < 


CHAUSSURES      (Manufacturiers) 
Ames,    Holden,    McCready,    Ltd.,    1221 

Mont-Royal    E.,   Montreal. 
Gagnon,   Lachapelle   &    Hebert,   55  rue 

Kent.  Montreal. 
J.  A.  &  M.  Cote,  St-Hyacinthe,  Que\ 
Daoust,   Lalonde  &   Cie,  49   Carre   Viv- 

toria,  Montreal. 
Kaufman   Rubber  Co.,  Kitchener.  Ont. 
Brandon     Shoe     Co.,     Ltd.,   Brantford, 

Ont. 
Lady  Belle  Shoe  Co..  Kitchener  Ont. 
Reina       Footwear,     r,n     rue     Beaudry, 

Montreal. 
Tetrault   Shoe    Mfg.  Co..    Ltd..   331  rue 

de    Montlgny    E.,    Montreal. 
CHAUSSURES    (Jobbers) 
J.   R.   Labelle,  229  rue  Lemolne,  Mont- 
real. 
James  Robinson,  184  McGill,  Montreal. 

CHAUSSURES    DE   TRAVAIL 
Greb  Shoe  Co.,  Ltd.,  Kitchener,  Ont. 

CHAUSSURES  D'ENFANTS 
Louis      Germain,    251     Christophe    Co- 

lonib.    Montreal. 

CHEMISES 
Deacon  Shirt   Co..   Belleville.   Ont. 
John   Forsyth.   Ltd..  Kitchener.  Ont. 
Regal   Shirt  Co..  Ltd..   Hamilton  Out 
A.  Racine  &  Cie,  Ltee.  Montreal. 

CIGARETTES 
Imperial     Tobacco    of    Can..     Ltd.,   900 

rue    St-Antolne,    Montreal 

CLOTURES   ET  BARRIERES 
Dennis-Wire  &   Iron   Works,   Ltd..   Lon- 
don.  Ont. 
Banwell-Hoxie    Wire    Fence    Co.,    Ltd.. 

Hamilton.    Ont. 

COGNACS 
Henry   Roy,  Cognac,  Frai; 

COLLETS  (Faux-Cols) 
Cluett,    Peabody    &    Co.    of    Can.,    Ltd., 

Edifice    "Herald",    Montreal. 
CONFITURES 
Dominion       Canners,       Ltd..    Hamilton. 

Ont. 
Waggstaffe,    Limited,    Hamilton,    Ont. 

CONSERVES   DE    FRUITS 
Dominion       Canners,       Ltd.,    Hamilton. 

Ont. 
Old   City    Mfg.  Co. 

CONSERVES    DE    POISSONS 
Connors    Bros.,    Ltd.,    Black '8    Harbor. 

N.-B. 
CONSERVES    DE    VIANDE 

Wm.     Clark.     Ltd..    s:;    rue    Amherst, 

Montreal. 
Dominion       Canners,      Ltd.,    Hamilton. 
Ont. 

COMPTABLES 
Gagnon    &    L'Heureux,    11    Plate    d'Ar- 
mes.  Montreal 
Gonthier      &      Midgely.  in   rue    Si 

Xavier.   Montreal 
Paquet  &   Bonnier,   120  rue   St  Jacques. 

Montreal 
CORN  FLAKES  ( Flocons  de  ble-d'lnde) 
Kellogg's    Toasted    Corn    Flakes.    Lon- 
don, Ont. 
Canadian    Postum    Cereals    Co.,    Wind- 
sor. Ont. 

CORNICHONS 
H.  J.  Heinz  &  Co..  Pittsburg,  Pens. 

COURTIERS    EN     DEBENTURES 
Prudential    Financial    Society.    162    rue 
Si  Penis.   Montreal. 

CRAVATES 
Niagara       Neckwear,      Niagara      Falls. 
Ont. 

CREME    DE  TARTRE 
E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto.  Ont. 
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Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

"La  Prevoyance"  emet  une  Police  de 
Garantie  pour  Ge>ants,  Comptables, 
Caissiers,  Commis,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a  commission,  qui  abolit  la 
pratique  equivoque  et  surannSe  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  assure  le  patron  contre 
toute  perte  occasionnee  par  les  dS- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employ§s.  "La  Prevoyance"  emet 
aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  Socifetes  de  Bien- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  tous 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a.  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-.Tacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

S50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 
SPECIALE 

ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

LicenciG   Inst.    Comptable.      Comptable 
Incorpore\ 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10  rue  St-Frs-Xavier,     -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  tgiegraphique:   "GONTHLEY" 


La  Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre   I'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Girouard,  Salnt-Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  g6rant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondle  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerie     et     Quincaillerie,     Verres 

a    Vitres,    Pelnture,    etc. 
Specialite;   —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  Economic  Attention  toute  sp6- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  march6. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Indgpendante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque   de   Quebec 
11    Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comotahles  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  d6ten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a.  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  d6passent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre  le   Feu,  Assurances 
Marines,  d'Automobiles,  contre  I'Ex- 
plosion,    I'Emeute,    la     DSsorganlsa 
tion  Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,    au-dela   de    ..     ..   $7,000,000.00 
"Bureau    Principal:    TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  geTant  g€n6ral 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  g6rant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur ; 


GARAND,  TERROUX  &  CI 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montre 
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GUIDE    DE    L'ACHETEUR— (suite) 

CUIR    A    SEMELLES 
The    Breithaupht    Leather  Co.,  Kitche- 
ner, Ont. 

DIVISION   D'ACIER 

The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 

Ltd.,  London,   Ont. 

DALLES  GALVANISEES 

The  Pedlar  People,   Ltd.,  26  Nazareth, 

Montreal. 

EAUX    GAZEUSES 
Art.   Brodeur,  35   Frontenac,  Montreal. 

EAUX    PURGATIVES 
Riga   Water  Co.,  40  rue   Plessis,  Mont- 
real. 
ECHELLES   DE   MAGASINS 
Richards-Wilcox    (Canadian   Co.),   I, on 
don,  Ont. 

ECHELLES  DE   SAUVETAGE 

The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 

Ltd.,  London,  Ont. 

ECROUS 

London   Bolt  &   Hinge  Works,  London. 

Ont. 

EGOINES 
T.  F.  Shurley   &  Co.,   Ltd.,  St  Catharl 
nes,  Ont. 

ESSENCES  CULINAIRES 
Henri    Jonas    &     Cie,   177    rue    St  Paul, 
Montreal. 

FARINES     PREPAREES 
Brodie  &   Harvie,   Ltd.,  14   rue   Bleury, 
Montreal. 

FAUX-COLS 
Arlington  Co.,  Toronto,  Ont. 
Cluett,     Peabody     Co.,     Ltd..    Toronto, 
Ont. 

FER-BLANC 

A.  C.    Leslie   &   Co.,   Ltd.,   560   rue   Si 

Paul  o..  Montreal. 

B.  &   S.   H.  Thompson  &  Co.,  Ltd..  I'll 

McGill.  Montreal. 

FERRONNERIE    EN    GROS 
Aug.    Couillard    Enrg.,    Ill    me    Si  Paul 

E..    Montreal. 
L,  H.  Hebert  &  Cie,  Montreal. 
Lewis  Bros.,  rue   Blehry,   Monn- 
Thos.  Birkett  &   Son.  Ottawa,  Ont. 

FEVES    AU    LARD 
Wm.   Clark,   Ltd..    Montreal. 
Dominion    Canners    Co.,    Ltd.,    Hamil- 
ton, Ont. 
FIXTURES   ET  FOURNITURES 
ELECTRIQUES    (en    gros) 
Auer    Light    Mfg.    Co.,    Ltd.,   6]    St-Sul- 
pice,  Montreal, 

FIXTURES    D'ETALAGE 
The  Oscar  Onken  Co.,  Ltd.,  Cincinnati, 
Ohia. 

FIL    DE    FER 

The  Steel  Co.  of  Can.,  Ltd.,  Montreal 

FORMES    ET    BUSTES 
Delfosse  &  Cie,  Montreal 
Dale   Wax   Figure  Co.,  Toronto,   Onl 

FONDERIE 
Canada     Foundries     &     Forgings     Co., 
Ltd.,  Welland,  Out. 

FOURRURES 
Redmond  Co.,  Ltd.,  185  rue  des  Inspoe- 
teura,    Montreal. 

GANTS   DE   TOILETTE 
Perrin  &   Frere,  Montreal 
Acme    Glove    Works    Ltd.,    Montreal 
Hudson   Bay   Knitting  Co.,   Montreal 

GANTS   DE  COTON 
American   Pad,   Textile  Co..    Ltd..  Cha 

tham,  Ont 
Hudson    Bay    Knitting   Co.,  Montreal. 
Acme    Glove    Works    Co.,    Ltd..    Mont- 
real. 


GELEES 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton. 

Ont. 
Genesee    Pure    Food  Co.,   Ltd.,  Bridge- 
burg,  Ont. 

GINGER   ALE 
Art.    Brodeur,  ?,',  Frontenac,  Montreal. 

GLYCERINE 
B.  &   S.   H.  Thompson  Co.,   Ltd.,  Mont- 
real 

HACHES 

Canadian     Warren    Axe    &    Tool     Co., 

Ltd.,  St-Catharlries,  Ont. 

HARDES    FAITES 

Victoria      Clothing      Co.,   Victoriaville. 

Que. 

HARNAIS 
Heney   Harness    &   Carriage   Co.,    Ltd., 
Toronto.   Ont. 

HARENGS  EN  BOITE 

Connors     Bros.,     Ltd..    Black's    Harbor. 
SB. 
HUILE    DE    FOIE    DE    MORUE 

La     Cie     J.     L.     Mathieu,    Sherbrooke. 
Que 

HUILE   A   CYLINDRE 
Imperial    Oil    Co.,    Ltd.,   Montreal. 

HUILE    DE    PETROLE 
Imperial    Oil    Co..    Ltd.,   Montreal. 

IMPERMEABLES 
Tower     Canadian     Co.,     Ltd.,    Toronto, 

Onl 

Canadian    Cons.    Rubber    Co.,    rue    des 
[nspecteurs,    Montreal. 

JAMBON    PRESSE 
Cote.    Lapointe    Enrg.,    2X7    rue    Adam. 

Montreal. 

JOBBERS    EN    CHAUSSURES 

James       Robinson,    rue    McGill,    Mont 

real 
J.    R.    Labelle.    rue    l.emoine,   Montreal 

LAIT   EN   POUDRE 
Canadian      Milk      Products     Co.,     Ltd.. 
Montreal. 

LAIT    CONDENSE 
Carnation    Milk    Co.,   Chicago,    III 

LANGUE    MARINEE 
Wm.      Clark.      Ltd..      s:i   rue   Amherst. 
Montreal. 

LESSIVE 
E.    W.    Gillett   Co..    Ltd..   Toronto.    Out 

LAVEUSES    MECANIQUES 
Connor   &.   Son.   Ottawa.    Out 
Dowswell    Lees  &   Co.,   Ltd..    Hamilton. 

Onl 
W.  A.   Kribs.  Hespelwr    Out 

LEVURE    (Yeast) 
E.     W.     Gillett     &    Co..     Ltd.,  Toronto. 
Ont. 

LIMES 
G.     &     H.     Barnett     Co.,    Philadelphia, 
I'enn. 

LINGERIE 
Kassab    Kimono    Mfg.    Co..    37    Mayor. 

Montreal. 
Muser    Bros.    (Canada).    Ltee,    12    rue 
Ste  lie],  ne.    Montreal. 
LINOLEUMS 
Dominion  Oil  Cloths  Co.,  Ltd.,  rue  Ste- 
Catherine   Est.   Montreal. 
LUBRIFIANTS 
Imperial    Oil  Co.,    Ltd.,    Montreal. 

LOQUET 

Richard-Wilcox  Canadian  Co.,  London. 

Ont. 

MACHINES    A    REPARER    LES 

CHAUSSURES 

United      Shoe      Machinery     Co.,      Ltd., 

Montreal. 


MARMELADE 
Dominion     Canners     Co.,     Ltd..    Hamil- 
ton. Ont. 
Waggrtaffe,    Ltd.,  Hamilton.   Ont. 

MEUBLES 
Victoriaville    Furniture    Co.,    Ltd.,    Vic- 
toriaville.  Que. 
MEUBLES    DE    BUREAUX 
Office  Specialties.  Ltd.,  Montreal. 

MEUBLES 
Richard-Wilcox,     Canadian     Co.,     Ltd., 
London.  Ont. 

METAUX  EN   LINGOTS 
Leslie  &  Co.,  Ltd..  Montreal. 
B.  &   S.   H.  Thompson  Co.,  Ltd.,  Mont- 
treal. 
MINCE     MEAT     (Viande     Hachee) 
Wm.      Clarke,     Ltd..   83   rue   Amherst, 
Montreal. 

MOULIN    A    LAVER 

Wm.   A.    Kribs.   Hespeler.   Ont. 
Connor  &  Son.  Ottawa.  Ont 
Maxwells,  Ltd.,  Ste-Marie,  Ont. 
Dowswell    Lees   &   Co..    Hamilton.   Ont. 

NOUVEAUTES    EN    <3ROS 
A.  Racine  &  Cie.  Ltee,  Montreal. 
P.    P.    Martin.    Ltee.   Montreal. 
John   M.  Garland  &   Son.   Ltd..  Ottawa. 

Ont 
Greenshields,    Ltd..    Montreal. 
John    McDonald    &    Co..    Ltd..   Toronto. 

Out 
W.    R.    Brock    Co..   Ltd..    Montreal. 
Muser   Bros.   (Canada.   Ltd.),  Montreal. 
Hodgson   Sumner,   Montreal. 

OUTILS    EN    ACIER 
J.    H.   Williams  Co..  Brooklyn.   N.-Y. 

OUTILS   DE   BUCHERONS 

Thos.  Pink  Co.,  Ltd..  Pembrooke.  Out 

Can.    Warren    Axe    &    Tool    Co.,     Ltd., 

St  Catharines.  Ont. 

OUATES 

Dominion       Wadding      Co.,    rue    Yinet. 

Montreal. 

PAPETERIE 
Jos.   Fortier.   Ltee.  rue   Notre-Dame   0 
Montreal 

PATTES  DE   COCHONS 
Wm.      Clark,      Ltd..      V!    rue    Amli 
Montreal 

PAPIER    A  TAPISSER 
Stauntons    Limited.    Toronto.    Ont. 

PEINTURES     ET    VERNIS 
Ottawa     Paint      Works.      Ltd.,  Ottawa. 

Out 
Brandram-Henderson,     Ltd..    Mont' 
Georgia    Turpentine    Co.,    2712    Clarke, 

Montreal 
McArthur-lrwin    Co..    Ltd..    Montreal 
A.   Ramsay   &  Sons.  Co..  Montreal. 
Sherwin-Williams     Co.     of     Can..     Ltd.. 
Montreal. 

PAIN 
Dent    Harrison.   West  mount .    Que 
PATES    ALIMENTAIRES 
La  Cie  J.  Cadieux,   Ltee.  83   rue   Craig 

PHOTOGRAVURES 
British    Colonial    Press    Co..    Ltd..    Edl 
Bee   "Herald",   Montreal. 
PAPIER    A    MOUCHES 
O.  &  W.  Thum  &  Co. 

PAPIER    A    COUVERTURE 
Alex.   McArthur  &  Co..   Ltd..  Monti 

PISTACHES    (Peanuts) 

Montreal   Nut  &   Brokerage  Co..  30  rue 

des  .hires.    Montreal 

PLUMES    DE    VOLAILLES 

P.    Poulin    &    Cie.    Montreal 

i a    BUivre    page    66) 
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GUIDE    DE    L'ACHETEUR— (suite) 

PNEUMATIQUES 
Gutta-Percha  &   Rubber  Co.,   Ltd.,  To- 
ronto. Ont. 
Dunlop  Tire  Co. 

PANTALONS 
Vineberg  Pants  Co.,  160  McGill,  Mont- 
real. 

PATES    ALIMENTAIRES 
Catelli,  C.  H.  Co.,  Ltee. 

POELES     ET    FOURNAISES 
The    James    Stewart    Mfg.    Co.,    Wood- 
stock,  Ont. 
Hamilton    Stove    Mfg.    Co.,    Hamilton, 

Ont. 
Canada  Stove  &  Co.,  Ville  St-Laurent, 

Que. 
Beach  Foundry  Co.,  Ltd.,  Ottawa,  Out 

POELES   A    L'HUILE 
Imperial    Oil  Co.,    Ltd.,  Montreal. 
POISSON 

D.  Hatton  Co.,  Montreal. 

POMPES    A     HUILE     ET    GAZOLINE 
S.   F.  Bowser  &  Co.,  Fort  Wayne,  Ind. 

POUDRE    A    LAVER 
N.    K.    Fairbanks   Co.,  Montreal. 

POUDRE    D'AMMONIAQUE 
Keenleyside  Co.,  London,   Ont. 

POUDRE   D'OEUFS 
S.  H.  Ewing  &  Son,  Montreal. 

POUDRE    A    PATE 
Egg  'O   Baking   Powder  Co.,  Hamilton^ 
Ont. 

E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

PROVISIONS 
Matthews-Blacwell,      Ltd.,     rue     Mill, 
Montreal. 

PRELARTS 
Dominion   Oilcloth    Co.,    Ltd.,  rue   Ste- 
Catherine  Est,  Montreal. 
RUBANS 
Ribbons    Ltd.,  212  McGill,  Montreal. 

RAZOIRS   DE  SURETE 

Gillett  Safety  Razor  Co.  of  Can.,  Ltd., 

71  St-Alexandre,  Montreal. 

SARDINES 

Connors    Bros.,    Ltd.,   Black's    Harbor, 

N.-B. 

SAUCISSE 
Cote  &  Lapointe,  Enrg.,  287  rue  Adam, 
Montreal. 


SAVONS 
Palmolive  Co.,  Montreal. 
The   N.   K.  Fairbanks  &  Co.,  Montreal. 
St.    Croix    Soap    Mfg.    Co.,    St-Stephen, 
N.-B. 

SCIES 
Manufacture  de  Scies  de  Levis,  L6vis, 

Que. 
Simonds      Canada       Saw,      Fitchburg, 
Mass. 

SEL    DE    TABLE 
Dominion    Salt   Co.,    Ltd.,   Sarnia,   Ont. 

SELLERIES   EN    GROS 
G.  L.  Griffith  &  Son,  Stratford,  Ont. 

SEL   A    MEDICINE 
Abbeys    Effervescent   Co.,    Montreal. 
SEMELLES     IMITATION      DE     CUIR 
Gutta-Percha    &    Rubber  Co.,  Toronto- 

Ont. 
Goodyear    Tire    Rubber    Co.,    Toronto, 
Ont. 

SIROP    DE    BLE-D'INDE 
Canada  Starch  Co.,  Montreal. 
SIROP   DE    FRUITS 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton, 
Ont. 

SIROP    CONTRE    LE    RHUME 
Chamberlain   Med.  Co.,  Toronto,   Ont. 
La     Cie     J.     L.     Mathieu,     Ltee,  Sher- 
brooke,  Que. 

SOIES    (Tissus) 
Pacific   Mills,   Ltd.,  Lawrence,   Mass. 
Belding,     Paul     Corticelli     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

SOIE    (Fil) 
Belding,      Paul     Corticelli      Co.,      Ltd., 
Montreal. 

SALOPETTES   (Overalls) 
Hamilton    Carhatt,   Cotton    Mills,    Ltd., 

Toronto,  Ont. 
Warwick  Overalls  Co.,  Warwick,  Que. 

SODA   A    LAVER 
Church  &   Dwight,   Ltd.,  Montreal. 

SODA    A    PATE 
Church  &   Dwight,   Ltd.,  Montreal. 

SOUS'-VETEMENTS 
Schoffield   Woollen   Co.,    Ltd.,   Oshawa, 

Ont. 
Zimmerman    Mfg.   Co.,   Hamilton,    Ont. 

SWEATERS 
Ballantyne   Limited,  Stratford,  Ont. 


TABAC  A   CHIQUER 
Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900    rue 

St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que\ 

TABAC   A   PRISER 
The    Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900 

rue   St-Antoine,   Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que. 

TABAC  A   FUMER   EN   PALETTE 
The    Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900 

.   rue  St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Qu6. 
Cie  de  Tabac   Montcalm. 

THE 
Stanway-Hutchins     Co.,      18     rue      St- 

Alexis,  Montreal. 
Furuya  &  Nishimura,  55  St-Frs-Xavier, 

Montreal. 
Kearney       Bros.,      Ltd.,   33    St-Pierre, 
Montreal. 

TAPIS 
Guelph     Carpet     &     Worsted      Spring 
Mills,   Ltd.,  Guelph,  Ont. 
TOLE   D'ACIER 
A.  C.  Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
Nova    Scotia    Steel    Co.,   New-Glasgow, 
N.-E. 

TONDEUSES    A    GAZON 
Maxwells  Limited,  Ste-Marie,  Ont. 

TORDEUSE 
Dowswell     Lees     Co.,     Ltd.,   Hamilton, 
Ont. 

TRANCHE-VIANDE 
Hobart   Mfg.  Co.,  Toronto,  Ont. 
TUYAUX    GALVANISES 
The  Pedlar  People,  Ltd.,  26  rue  Naza- 
reth, Montreal. 

VERNIS  A   PLANCHER 
Imperial    Oil   Co.,   Ltd.,  Montreal. 

VERRE    DE    PARIS 
McArthur-lrwin  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

VITRE 
Hobbs   Mfg.  Co.,   Ltd.,  rue   St-Jacques, 
Montreal. 

VOLAILLES 
P.  Poulin  &  Cie,  Montreal. 


AVIS  AUX  ACHETEURS 
Si  vous  ne  pouvez  trouver  ce  dont 
vous  avez  besoin  dans  la  liste  ci- 
dessus,  ecrivez  au  "Prix  Courant"  et 
nous  vous  fournirons  ('information  de 
suite. 


DEBOUCHES   COMMERCIAUX 
POUR    LES    PRODUITS   CANADIENS 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir 
de  mettre  tous  les  interesses  en  rela- 
tions avec  les  maisons  d'affaires  dont 
les  demandes  sont  mentionnees  plus 
bas.  Toutefois,  il  ne  faudra  pas  oublier 
de   mentionner  le    numero  de   I'item. 

1189.  Tondeuses  de  pelouse  — 
Une  maison  de  Glasgow  aimerait  a 
correspondre  avec  des  exportateurs 
de  tondeuses   de  pelouse. 

1190.  Clefs  de  cycle  —  Une  mai- 
son de  Glasgow  qui  importait  des 
clefs  (wrenches)  de  cycle  des  Etats- 
Unis  aimerait  a  trouver  une  source 
d'approvisionnement    au    Canada. 

1191.  Manches,  frene,  noyer,  tou- 
tes  sortes  —  Une  maison  de  Glasgow 
aimerait  a  communiquer  avec  des 
exportateurs    canadiens. 

1192.  Accessoires  de  scie  en  series 
—  Une  maison  de  Glasgow  aimerait 
a  communiquer  avec  des  exportateurs 
de  ces  articles. 

1183.     Machines    a    coudre  —  Una 


maison  de  Paisley  aimerait  a  corres- 
pondre avec  des  exportateurs  de  ma- 
chines a  coudre. 

1194.  Calandres  et  essoreuses  — 
Une  maison  de  Paisley  s'interesse  a 
l'importation  des  calandres  et  des 
essoreuses. 

1195.  Bacon  —  Une  maison  de 
Belfast  aimerait  a  se  mettre  en  rela- 
tions avec  des  exportateurs  de  bacon 
n'ayant  pas  de  representant. 

1196.  Clous  et  autres  graines  — 
Une  maison  de  Belfast  aimerait  a 
communiquer  avec  des  exportateurs 
Canadiens. 

1197.  Tondeuses  pour  cheveux  et 
pour  chevaux  —  Une  maison  de  Glas- 
gow qui  achetait  aux  Etats-Unis  des 
tondeuses  de  cheveux  et  des  tondeuses 
de  chevaux,  demande  une  source  d'ap- 
provisionnement canadienne. 

1198.  Accessoires  et  outils  de  plom- 
biers  —  Une  maison  d'Ecosse  aime- 
rait a  communiquer  avec  des  exporta- 
teurs canadiens. 

1199.  Articles  hygieniques  en  bois 
—  Une  maison  d'Aberdeen  aimerait 
a  entrer  en  rqlations  avec  des  expor- 


tateurs   canadiens    d'articles    hygieni- 
ques en  bois. 

1200.  Conduites  en  bois  pour  con- 
nexions electriques  —  Une  maison 
d  Aberdeen  aimerait  a  communiquer 
avec   des   exportateurs   canadiens. 

1201.  Cuir  tanne  grossier  — ■  Une 
maison  de  Glasgow  aimerait  a  entrer 
en  relations  avec  des  exportateurs  ca- 
nadiensi 

1202.  Ecrous  et  boulons  —  Une 
maison  de  Glasgow  aimerait  a  com- 
muniquer avec  des  exportateurs  cana- 
diens. 

1203.  Fil  metallique  a  clotures  — 
Une  maison  de  Glasgow  s'interesse 
au   fil  metallique   pour  clotures. 

1204.  Goudron  —  Une  maison  de 
Glasgow  demande  une  quotation  pour 
800  tonnes  (longues)  de  goudron  ou 
d'un  remplacant  pour  etre  expediees 
clans  le  Sud-Africain.  Les  prix  sont 
demandes  c.i.f.  Durban  ou  a  la  baie 
Delagoa.  Des  specifications  peuvent 
etre  obtenues  du  Bureau  des  Rensel- 
gnements  Commerciaux  du  Ministere 
du  Commerce  et  du  Travail,  Ottawa. 
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CROYEZ-VOUS  ? 


Croyez-vous  que  la  peinture  et  le  vernis  sont 
de  grands  facteurs  pour  l'economie? 
Vous  le  croirez  lorsque  vous  aurez  hi 
quelques-une  des  annonces  preparees 
par  l'Association  des  Maisons  de  Pein- 
tures  et  de  Vernis. 

Croyez-vous  (|u'une  surface  protegee  par  de 
la  peinture  constitue  une  barriere  Impe- 
netrable pour  la  rouille,  le  deperisse- 
ment,  la  friction  ou  la  desagregation? 
Vous  le  croirez  avant  longtemps  -  car 
la  grande  campagne  cooperative  des 
Maisons  de  Peintures  el  de  Vernis  ne 
manquera  pas  de  vous  en  convaincre' 

Croyez-vous   que   I'on    devrait,    en    general, 

faire    plus    de    peinturage  —  employer 
plus  de   vernis  qu'act  nellenient '.' 

Vous  le  croirez,  comme  tout   le  monde 
d'ailleurs.  avanl  qu'une  autre  annee  Be 


soit  ecoulee  —  car  les  annonces  de 
l'Association  des  Maisons  de  Peintures 
et  de  Vernis  convaincront  vos  clients 
qu'il  y  va  de  leur  interet  a  proteger  da- 
vantage  leur  surface  avec  des  produits 
de  peinture. 

Croyez-vous  en  la  cooperation? 

Vous  devrez  y  croire  lorsque  vous  ver- 
rez  Bes  resultats  de  tons  cotes.  Vous  y 
croirez  lorsque  vous  verrez  les  gens 
acheter  trois  boites  de  peintures  el  de 
vernis  contre  une  qu'ils  achetaient  au- 
paravant. 

Et   vous  ne  vous  cententerez  pas  seule- 
menl  d'y  croire.    Vous  coop^rerez  a 
nous   ci    lrs   autres   manufacturiers  de 
peintures   et    <!••    vernis    pour   faire   un 

Lcros   sneers   de    la    Campagne   (pie    nous 

avons  commenced  pour  faire  admettre 

ce  grand  point   vital. 


4* 


ll^te^.!^"5 


Ve*n£*re  etIQ. 


er?^ 


C'est  un  fait  dont  il  faut  se  rendre  compte 
avant  que  la  peinture  parte  de  votre  comptoir 
et  des  comptoirs  des  autres  marchands  de 
peintures  anssi  vite  qu'elle  devrait  partir. 
Tour  le  faire  admettre,  nous  avons  besoin  de 
l'aide  de  tous  les  marchands. 

Comment  cela? 

I'ne  maniere  est  d'etaler  but  votre  comptoir 
et  dans  votre  vitrine  des  cartes  portanl  la 
phrase  ci-dessus  el  de  hum t re  la  mSme 
phrase  dans  toutes  vos  annonces  de  jour- 

naux. 

Et — a  propos  de  cooperation — si  vous  n'etes 
pas  un  agent   \\-\\ — et  si  les  produits  \\-\\  ne 


Bonl  pas  encore  representes  dans  votre  loca- 
lity, ecri\tv.  pour  avoir  des  renseignements 
Bur  la  magnifique  cooperation  que  nous  don- 
nons  a  nos  vendeurs.  Permettez-nous  de 
vous  parler  de  notre  aerie  abaolument  uni- 
que d'aides  de  vente  pour  les  marchands 
ainsi  (pie  de  la  merveilleuse  publicity  tin" 
nous  employons  pour  aider  nos  vendeurs  a 
vendre  la  peinture  "Anglaise"  B-H.  C'esl 
nne  peinture  qui  vaut  la  peine  d'etre  popu- 
larisee.  ("est  la  peinture  qui  est  garantie 
(plant  a  ses  iniportants  ingredients  basiqnes 
une  marque  qui  fait  honneur  a  ses  manu- 
facturiers et  a  tons  les  marchands  qui  la 
vendent. 


BRANPRAM-HENDERSON 

MONTREAL  HALIFAX  ST.dOHN  TORONTO  WINNIPEG 

MEDICINE    HAT  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Activez  votre  Commerce  d'Ete ! 


[F  " 

Pour  les  cremes  a  la  glace,  les 
blancs  mangers,  les  interieurs  de 
tarte,  les  patisseries  delicates,  il 
n'y  a  rien  pour  ^galer  le 

BENSON'S 


CELEBRATED 

CORN  STARCH 


Pour  toutesles  fins  culinaires 
le  BENSON  est  de  beaucoup  le  meil- 
leur,  et  si  vous  en  poussez  la  vente 
en  ce  moment-ci  pendant  que  les 
desserts  rafraichissants  sont  en 
faveur,  vous  activerez  votre  com- 
merce d'ete. 


THE  CANADA  STARCH  CO., 


LIMITED 

MONTREAL. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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PElNTURf 


Une  proposition  exceptionnelle  pour  les  Marchands  de  la  Province  de  Quebec. 

Nous  sommes  convaincus  que  la  proposition  B-H  est  exceptionnelle.  et  graduellement  nous  le  persuadons  aux  autres. 
Nous  comptons  bien  CONTINUER  a  interesser  les  bons  march.nds  a  la  proposition  B-H.  en  sorte  que  nous  verrons  bientot 
les  plus  fortes  quincaillerles  de  chaque  municipality  du  Canjdi  devenir  un  centre  B-H,  et  notre  malson  et  ses  prodults  de 
haute   qualite   seront   representes   par   la   creme   du   commerce. 

Dans  beaucoup  d'endrolts  du  Quebec,  les  princlpaux  marchands  sont  deja  nos  agents.  Les  prodults  B-H  sont  en 
renommee  dans  le  commerce  francals,  et  la  plupart  des  march.nds  du  Quebec  considerent  une  agence  B-H  comme  une  propo- 
sition  sans   pareille  dans   le  commerce  de   pelntures. 

♦      »  LaMC^US-^    Primordiale   de   la    Popularity   de    B-H    dans    le    Quebec    est    la    qualite.    ce    qui.    d'ailleurs.    expllque    nos    succes 
partout.      Mais   il   est   un  autre   facteur  contribuant   a   nous   malntenlr  en  force  dans  cette  Province:  c'est  notre  reclame  Intensive 
.„..,    °.a. bordJ  cett.e  reclame  est  persuasive,  et  pour  lui  donner    plus    de    polds    aupres    de    vos    clients,    nous    L'IMPRIMONS    en 
RANQAIS.      Tous    les    prodults    B-H    sont    decrits   en    francais   dans   notre   matiere  d'annonce 


La    qualite.    intelligemment    secondee    par    une    attention  soutenue  a   donner  au   Quebec  les  prodults  qu'll  de 
la    marque    B-H    plus   renommee   et    plus   estimee   des   Canadiens-Francais  que  celle  d'aucune  autre   peinture. 

Ecrivez-nous  pour  informations  completes 


sire,  a  rendue 


RRANDRAM-HENDEBSON 


MONTPEAL 


HALIFAX  ST.UOHN  TORONTO  WINNIPEG 

MEDICINE    HAT  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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Tou  jours 

De   plus 

En   plus 

De  Rasoirs  de 

Surete 

GILLETTE 


L'artiste  a  dessine  ces  rasoirs  dans  des  dimen- 
sions qui  donnent  une  excellente  idee  de  l'ao 
croissement  des  ventes  des  Rasoirs  de  Surete 
Gillette  depuis  le  commencement  de  la  pre- 
miere annee  de  la  guerre. 

Ni  le  commencement  ni  la  fin  de  la  guerre  n'ont 
eu  d'effet  contraire  sur  la  popularity 
toujours  grandissante  du  fameux  ra- 
soir  de  surete,  et  si  vous  vous  basez 
sur  ce  que  les  six  premiers  mois  de 
1919  ont  rapporte,  vous  admettrez 
avec  nous  que  le  chiffre  des  ventes 
sera  encore  double  cette  annee. 
Ne  croyez-vous  pas  qu'il  serait  avan- 
tageux  pour  vous  de  profiter  de  cette 
popularity? 

THE  CILLETTE  SAFETY 
RAZOR  CO., 


FAITS    AU    CANADA 


-Giitettc> 


KNOWN  THE 5g^-   WORLD  OVER 

CONNUS  DU  MONDE  ENTIER 


OF    CANADA,    LIMITED 
MONTREAL 
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BEAUCOUP  de  sportsmen  dans  les  bois  portent  des  revolvers. 
Le  coup  de  feu  rapide  a  la  chasse  aux  oiseaux  ou  le  tir  a  la 
cible  au  camp  ajoute  de  1'interet  a  l'excursion  de  chasse.  La 
protection  personnelle  ou  de  la  maison,  demande  un  revolver  et 
des  cartouches  sur  lesquels  on  peut  se  fier. 

Les  Cartouches  DOMINION   pour 

Revolver 

sont  de  marque  digne  de  confiance.  L'action  rapide  et  la  precision 
qui  sont  les  points  caracteristiques  des  bonnes  cartouches  de  re- 
volver —  sont  assurees  dans  les  cartouches  "Dominion"  parce 
qu'elles  sont  eprouvees  dans  toutes  sortes  de  revolvers,  bons  et 
mauvais.  II  faut  qu'elles  fonctionnent  parfaitement  et  qu'elles 
produisent  un  tir  excessivement  juste  avant  d'arriver  entre  les 
mains  de  votre  client. 

De  nombreux  clubs  de  tir  au  revolver  au  Canada  se  servent 
des  Dominion  .455  a  charge  de  poudre  a  tir  et  a  balle  "wad  cut- 
ting" (forme  de  bourre). 

Les  cartouches  a  pistolets  "Dominion"  sont  faites  pour  les 
revolvers 

Colt  S.   &    W.  H.   &   R. 

H.    &    A.  Webley 

Savage  Browning 

et  beaucoup  d'autres. 

Dominion  Cartridge  Company,  Limited 

120  RUE  ST-JACQUES, 
Montreal. 
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En  Ville  et  a  la  Camp&gne 

Dans  les  cites  de  la  province  de  Quebec,  il 
y  a  le  pouvoir  electrique  et  le  service  d'eau. 

La  Laveuse  et  Tordeuse  Electrique  "  Sea- 
foam"  et  la  laveuse  a  pression  d'eau  "Ideal" 
se  vendent  le  mieux  dans  les  villes  et  les 
cites. 

Le  long  de  la  ligne  du  pouvoir  de  Shawini- 
gan,  toutes  les  villes  et  nombre  de  fermes 
ont  le  courant  electrique.  La  aussi,  la 
"Seafoam"  se  vend  bien. 

La  plupart  des  fermes  ont  des  moteurs  a  gazoline  ou  des  moulins  a 
eau.     L'"Ideal"  est  la  meilleure  laveuse  pour  de  telles  places. 

Dans  d'autres  endroits,  il  n'y  a  pas  de  pou- 
voir mecanique.  La  laveuse  "  Patriot " 
actionnee  a  la  main  est  de  bonne  vente  en 
pareilles  circonstances. 

La  Dowswell,  Lees  &  Co.,  Limited,  a  une 
laveuse  repondant  a  chaque  besoin.  Nous 
faisons  ce  que  demandent  nos  clients. 


Ecrivez-nous  pour  conditions  et  prix  au  commerce 


Dowswell  Lees  &  Co., 


LIMITED 


Representant :  John  R.  Anderson 


36-38  Rue  St-Dizier, 


MONTREAL,  P.  Q. 
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"Hello!  Vous  Revenez ?" 


"Oui,  ces  deux  pneus  antiderapants  Maltese  Cross  que 
j'ai  achetes  pour  mes  roues  d'arriere  me  donnent  telle- 
ment  satisfaction  que  j'en  veux  deux  autres  pour  mes 
roues  d'avant.  Je  vais  prendre  Ie  "  Ribbed  "  ou  le  "  Pa- 
ragon "  pour  l'avant,  quel  que  soit  celui  que  vous  avez 
en  stock.  Rien  que  des  pneus  Maltese  Cross — sur  mes 
quatre  roues — et  plus  d'ennuis  avec  mes  pneus. — Voila 
ce  que  je  veux." 


Cela  Paie  le  Marchand  de  Vendre 
Jes  Pneus  Maltese  Cross 


Antiderapant  Paragon  Ribbed  Uni 

Ecrivez  pour  avoir  la  derniere  liste  des  prix  revises  pour  les  marchands 

Gutta    Percha    &    Rubber,  .  Limited 

Siege  social  et  fabrique  a  Toronto, 

Succursale*  a:  Halifax,  Montreal,  Ottawa,  Toronto,  Fort  William,  Winnipeg,  R< 
Saskatoon,  Edmonton,  Calgary,  Lethbridge,   Vancouver,   Victoria. 
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Tole    Galvanisee    Ondulee 

pour   Toiture 

La  tole  galvanisee  ondulee  est  considered  comme 
un  article  indispensable  dans  Pindustrie  de  la  cons- 
truction a  cause  de  ses  nombreux  avantages  sur  tous 
les  autres  genres  de  toiture,  et  elle  est  particuliere- 
ment  appropriee  pour  les  granges  et  autres  edifi- 
ces.— 

Elle  est  a  l'EPREUVE  DU  FEU  etdonne 
uas  excellente  protection  contre  la  foudre. 

Vous  pouvez  poser  vous-meme  votre  tole  galva- 
nisee.— 

Elle  est  absolument  impermeable. — 

Nos  ondulations  regulieres  la  rendent  tres  rigide 
et  ajoutent  enormement  a  sa  force  de  resistance  — 

Envoyez-nous  la  dimension  de  votre  grange  et 
nous  vous  dirons  la  quantite  exacte  de  tole  qu'il  vous 
faudra,  avec  celle  des  clous  et  des  rondelles  de  fixage. 

MC    CLARY'S 

23  rue  Wellington 

MONTREAL 
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Une  Qualite  Toujours  la  meme 

Si  vous  voyagez  en  auto  toute  l'annee  durant,  vous  avez  une  excellente 
occasion  de  savoir  ce  que  signine  le  service  des  Pneus  Dunlop,  jour  par 
jour.    Si  vous  voyagez  en  auto,  entre  le  Printemps  et  l'Automne  seulement, 
vous  avez  une  excellente  occasion  de  savoir  des  maintenant  pourquoi  tant 
d'autres  automobilistes  se  servent,  tout  le  temps  des  Pneus  Dunlop. 
La  ligne  des  "Deux  Mains"  comprend  les: 
Dunlop  Cord— "Traction"  et  "Ribbed", 
Dunlop  Fabric—  "Traction",  "Special",  "Ribbed",  "Clipper",  "Plain." 

Dunlop   Tire  &  Rubber  Goods 
Co.,  Limited 

291-3-5   RUE   CRAIG   QUEST,   Montreal. 


La  ligne  Dunlop  consiste  en  pneus  de  haute  qualite  pour  Automobiles,  Camions  automobiles.  Bi- 
cycles, Motocycles  et  Voitures:  et  en  caoutchoucs  de  haute  qualite,  tels  que  Bandages,  Bour- 
rclets,  Boyaux  a  incendie  et  Tuyaux  en  general,  Manches  pour  Dragues,  Fournitures  Militaires. 
Nattes,  Tuiles,  Talons  et  Semelles,  Ciments,  Chaussures  en  caoutchouc.  Balles  de  "Golf",  Tam- 
pons pour  fers  a  cheval,  Produits  de  toutes  descriptions  en  caoutchouc  moule,  Fournitures  pour 
les  fermiers,   les  plombiers  et  les  chemins  de  fer,   Specialites   generales    en   Caoutchouc. 


'  «    »    «     * 
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Le    Poele-Cabinet    "GOOD    CHEER" 


A  FOUR  ELEVE 

pour    Charbon    Mou    ou    Dur 
ou    pour    Bois 

Four  visible  dclaire  a  l'electricite\  38  x  18  pouces,  Surface 
polie  a  six  trous,  Reservoir  de  huit  gallons,  Large  Comparti- 
ment  de  chaleur,  Foyer  a  bois  de  30  pouces,  Vitre  a  l'epreuve 
de  la  chaleur,  Grand  Cendrier,  Barres  pour  serviettes  ma- 
niables,  Pleine  garniture  Smail  blanc,  Pas  de  mine  de  plomb, 
Pas  besoin  de  se  baisser. 

LE   FOURNEAU   COMPLET 

C'est  le  Fourneau  qui,  pendant  les  dix-huit  derniers  mois,  est 

devenu  l'article-vedette  de  la  plupart  des  marchands  de  four- 

neaux  de  tout  l'Ontario,   du  Nord-Ouest  et  de  la   Colombie- 

Anglaise,  ainsi  que  des  endroits  ou  il  a  <§te  iiftroduit  dans  la 

Province  de  Quebec;  et  bien  que  la  demande  dont  il  est  l'ob- 

jet  et  la  rarete  des  matieres  premieres  et  de  la  main-d'oeu- 

vre  experimented  soient  un  obstacle  a  la  recherche  d'affaires 

additionnelles. 

NOUS   DESIRONS   FAIRE  CCNNAITRE   AUX   MARCHANDS 

DE       LA       PROVINCE       DE       QUEBEC       CE       FOURNEAU 

EXCEPTIONNEL 

et  nous  sollicitons  leurs  demandes  de  renseignements  en  vue 

de  retablissement   de  futures  relations  d'affaires  et  de  l'ap- 

pointement,    a    present 

d'un       nombre       limite 

d'agents      dans      cette 

province.      C'est      sans 

contredit 


LE    FOURNEAU    QU'IL    FAUT    AUX    CLIENTS    DU    QUEBEC 

comme  il  a  6te  d£montr6  par  les  magasins  qui  en  font  d6ja  le  commerce. 
LES    POELES    TORTUE    CARREE    "GOOD    CHEER" 
Trois  grandeurs  —  memes  capacites  que  les  Nos  3,  4  et  5. 

Une  grandeur  avec  four  de  15%  x  13  x  10  pouces. 


Dans  cette  attrayante  FORME  CARREE, 
avec  foyer  rectangulaire  double  de  briques 
a  coins  ronds,  grilles  cylindriques  et  cen- 
drier, nous  avons  un  poele  qui,  tant  par 
son  efficacite  que  par  son  dessin  artistique, 
convient  6minemment  a  toute  piece  de  la 
maison. 

Cette  ann6e,  nous  avons  ajoute  un  modele 
avec  four,  avec  reservoir  a  contact. 

Trois  dimensions  carrees,  Nos  712,  714 
€t  716    


—     Une    grandeur    avec    Four    No    849     — 
Reservoirs     pour      Nos     714,     716     et     849. 


WOODSTOCK  (Ont.)  et  WINNIPEG  (Man.) 


Maison  fondee  en   1845 


The  JAMES  STEWART  MFG.  CO.,  Limited 
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VITRBRIE 

GENEBALE       POUR      CONSTRUCTION 
16  ONCES,  21  ONCES,  26  ONCES,  29  ONCES,  34  ONCES  ET  39  ONGES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces   biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons   expedier  toutes   commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  speciality. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 

COM  PAX  Y.     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures  et  Vernis, 
Huiles,  Vitres,  Materiaux  de  Construction,  etc. 

EN  GROS  SEULEMENT 


OS   voyageurs   sont   actuellement   en    route    pour  vous  visiter;    ils   vous  offriront  les  dernieres 

nouveautes  de   I'annee. 
ESERVEZ   quelques    minutes  d'examen    a     leurs  echantillons.  ce  ne  sera  pas  du  temps  perdu 

pour  vous. 
EUR  collection  d'articles  est  aussi  complete  que  possible  et  presente  un  assortiment  des  plus 

varies. 


N 
R 
L 

NOS  prix  ont  ete  etablis  avec  soin,  vous  ne   pouvez    manquer    de    les    trouver    avantageux    et 
nous    esperons    que    vous    voudrez    bien    nous  donner   la   faveur  de   vos   ordres,  que   nous 
remplirons   a  votre   entiere   satisfaction. 

L.-H.  Hebert  &  Cie.  (Limitee) 


-    -    IMPORTATIONS    - 

297  et  299  rue  Saint-Paul. 


MONTREAL 
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LESOUTILS  DE  BUCHERON 

DE  PINK 

Les  outils  Etalons  dans  tous  les  provinces 
du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande,  Aus- 
tralie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturers  d'OUTILS  de  BUCHERON 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 


La  force  d'une  hache  depend 
autant  de  son  manche  que  de 
sa  tete. 

LES  MANCHES  DE  STILL 

— vous   donneront   un   outil    de   travail    plus  fort,   car 
les    MANCHES    DE    STILL   sont  faits   des    meilleurs 
bois  canadiens. 
La  vente  des 

MANCHES    DE    STILL 

surpassent  de  beaucoup  celles  de  toutes  les  autres 
marques. 

II  y  a  une  raison  a  cela. 

Manches  de  hache,  de  pique,  de  marteau  d'en- 
clume  et  de  marteau  ordinaire,  manches  Cant  Hook 
et  Peavie,  aussi  manches  de  fourche  a  foin. 

La  vente  des  STILL'S  est  payante.  Voici  les  noms 
de  leurs  marques:  "EMPIRE",  IMPERIAL",  "PEER- 
LESS" et  "CHAMPION." 

J.H.STlLLMfg.Co. 

ST-THOMAS       -       -       ONTARIO 


La  Peinture  de  Qualite  est  un  impor- 
tant facteur  de  succes. 

Elle  assure  satisfaction  et  incite  vos 
clients  a  revenir  a  votre  rnagasin  pour 
de  nouveaux  achats. 

C'est  pourquoi— 

LA  PEINTURE 


est  une   ligne   d'activite  incessante   et 
profitable  a  vendre. 

Voyez  d'abord  notre  proposition. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 


A.  RAMSAY  &  SON  COMPANY 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 
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Le  Signe  d'un  Commerce 

Prospere 


Vous  feriez  bien  d'avoir  un  stock  de  Demi-Semelles  Neolin,  eta- 
lees  bien  a  la  vue. 


Parce  que  les  Demi-Semelles  Neolin  sont  une 
meilleure  valeur — et  la  valeur  est  la  base  sur 
laquelle  les  articles  sont  juges  aujourd'hui. 

Les  prix  sont  devenus  si  eleves  qu'ils  valent 
la  peine  qu'on  s'en  occupe.  Le  public  ne 
tient  pas  a  avoir  un  article  inferieur  a  un  prix 
legerement  reduit.  II  tient  a  la  valeur — a  une 
marchandise  qui  lui  donnera  pleine  satisfac- 
tion pour  l'argent  debourse. 


Les  Demi-Semelles  Neolin  sont  une  meilleure  valeur.  Car  elles 
ont  les  qualites  des  Neolin.  Elles  durent  plus  longtemps — sont 
flexibles — et  conservent  tout  le  confort  des  vieilles  chaussures. 

Par  1'achat  de  plusieurs  millions  de  paires,  le  public  a  prouve  son 
appreciation  de  la  valeur  des  semelles  Neolin.  Dans  les  Demi- 
Semelles  Neolin  il  a  reconnu  le  produit  donnant  une  aussi  bonne 
valeur. 

Etalez  les  Demi-Semelles  Neolin  bien  en  vue  dans  votre  vitrine — 
sur  votre  comptoir.  Elles  vous  feront  passer  pour  un  marchand 
prospere — un  marchand  qui  offre  a  ses  clients  la  meilleure  valeur. 

Les  Demi-Semelles  Neolin  vous  arrivent  dans  un  joli  carton  d'e- 
talage,  de  dimensions  assorties.  Assurez-vous  de  la  valeur  Neo- 
lin— voyez  a  ce  que  le  mot  "Neolin"  soit  etampe  sur  chaque  paire. 
Commandez-les  chez  votre  marchand  de  gros. 

The  Goodyear  Tire  &  Rubber  Company  of  Canada,  Limited 
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POELES  A  GAZ 


Les  Poeles  a  gaz  CANADIAN  JEWEL 
sont  faits  dans  plus  de  10O  modeles 
au  choix.  Leur  construction  supe- 
rieure  et  leur  joli  dessin  en  ont  fait 
les  poeles  a  gaz  les  plus  populaires 
actuellement  sur  le  marche.  Toutes 
les  ameliorations  modernes  sont  of* 
fertes  avec  le  "JEWEL."    : 

Ecrivez  pour  avoir  le  catalogue. 

Manufactures  par 

The  Burrow,  Stewart  &  Milne 

CO.  LIMITED 
HAMILTON  -  -  CANADA 

Agent  pour  la  Province  de  Quebec  : 

JOHN   R.    ANDERSON, 

36  RUE  ST-DIZIER.    MONTREAL 
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Les  prix  des 

DAYLO  sont 

"ft  vs. 


ES  prix  des  DAYLO  et  des  Batteries  Tungsten  sont 
reduits  considerablement — surtout  ceux  des  batteries. 


Et  les  rouages  de  la  production  Eveready  tournent  tres  vite  pour  repondre  aux  de- 
mandes  pour  les  batteries  Tungsten  et  les  Daylo  dont  la  popularity  s'accroit  sans 
cesse. 

Leur  qualite  est  meilleure  que  jamais.  La  Batterie  Tungsten  est  la  batterie  la  plus 
durable  et  la  plus  forte  sur  le  marche  —  c'est  le  genre  de  batteries  que  le  client 
revient  acheter  en  sou  riant. 

La  publicite  intensive  Daylo  attire  I'attention  des  acheteurs  d'un  ocean  a  I'autre. 
Les  annonces  de  magazines  font  connaitre  partout  les  multiples  usages  des  Daylo. 
Dans  votre  ville  meme,  dans  votre  voisinage  immediat,  il  y  a  des  clients  prets  a 
acheter  de  nouvelles  batteries  et  de  nouvelles  Daylo.  Si  vous  tenez  a  ce  que  leurs 
dollars  s'amoncellent  dans  votre  tiroir-caisse.  tenez  en  stock,  etalez  et  poussez  im- 
mediatement  la  vente  des  Daylo. 

Ecrivez  pour  avoir  ia  nourelle  listc  dc  prix  Dairfn 

CANADIAN    NATIONAL    CARBON    CO.,    Limited. 

Dfpt.  211 
Toronto,  Ontario. 


En   ecrivant    aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 


14 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  11  juillet  1919 


Vol.  XXXII 


No  28 


QUALITE 


£CONOMIE 


Le  Commerce  des  Poeles  est  un 
Commerce  Profitable  a  Condi- 
tion de  Tenir  la  Ligne  qui  Donne 
Pleine  et  Entiere  Satisfaction 
a  la  Clientele. 
Pour  Attirer  les  Clients, 

Prenez  en  Stock  les   Poeles 

en  Fonte  et  "SUPREME"  en  Acier 


Adresse  par 

cable: 

"Hastco" 

Code    Western 

Union    Telegraph 

et   Code  A.B.C., 

"CHAMPION"    5me  6dition- 


lis  plaisent  a  toutes  les  menageres  et  repondent  a  leurs   besoins. 

En  depit  de  la  chert  e  de  la  matiere  premiere  et  de  la  main-d'oeuvre,    nous    pouvons    quand    meme   offrir  au   com- 
merce, la  meilleure  qualite  aux  plus  bas  prix.     Les  poeles    "Champion"  et  "Supreme"  sont  des  poeles  de  Qualite  et 
par  suite,  ils  sont  "Economiques."  Nous  vous  invitons  a  les  comparer  avec  ceux  des  autres  marques. 
Si  vous  tenez  a  garder  vos  clients  et  a  vous  en  faire  de  nouveaux,  faites  venir  notre  catalogue  ainsi  que  notre  liste 
de  prix.     Nos  poeles  feront  le  reste. 


SUPREME 
Fourneau:    18  x  20  x  12. 
Dessus:    4  —  9"  —  2  —  8". 
Boite  a  feu  pour  le  charbon:  18  x  7  x  9%. 
Boites  a  feu  pour  le  bois:  27  x  9  x  8. 


CHAMPION 
Fourneau:  20  x  20  x  12%. 
Dessus:   6  —  9". 

Boites  h  feu  pour  le  charbon:  18  x  8%  x 
Boites  a  feu  pour  le  bois:  26  x  10  x  9. 


The  Hamilton  Stove  &  Heater  Company  Ltd. 


Manufacturiers    de     Poeles,    Ranges, 
Siege  social  et  usi.nes: 
Hamilton,  Ont. 
Maison  fondee  en   1843. 
Entrepots  et   bureaux  a   Winnipeg: 
134J/2  Higgins  Ave. 
A  Montreal: 
167  rue  McGill. 


Successeurs    de    GUERNEY,    TILDEN    &  COMPANY,   LTD., 

Bouilloires,    Radiateurs,    Fournaises,     Registres,  Serrures    et    Quincaillerie. 

Agences  et  salles  d'exposition: 
Charles  Rankow,  Durban, 
Afrique-Sud:    Webb    Bros., 
Georgetown,  Demarara, 
Guyane  Anglaise:    Edward 
Le   Bas,  64-68  Broad  St., 
New-York:    Dock   House, 
Billiter  St.,  Londres,  E.C.  3 
Angleterre. 
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La  Periode  de  Reconstruction 

est  une  superbe  occasion  pour  vous  de  vendre  avec  profits  tous  les 
articles  de  quincaillerie  imaginables,  depuis  les  SERRURES  jusqu'aux 
ACCESSOIRES  GENERAUX  pour  entrepreneurs. 

Etes-vous    pret    a   repondre    a    la    demande 

actuelle  ? 

Votre  assortiment  est-il  complet? 

Vos  clients  trouveront-ils  chez  vous  ce  qu'il  leur 

faut  ? 

Pouvez-vous  leur  vendre  des  articles  de  bonne 

qualite  ? 

Vous  pourrez  repondre  affirmativement 
a  ces  questions  lorsque  vous  aurez  vu 
notre  catalogue  ou  recu  la  visite  de  notre 
voyageur. 

Tous  les  articles  de  quincaillerie  que 
nous  vendons  sont  garantis  comme 
etant  de  la  meilleure  qualiie. 


VERROU    No    1980 

No  1980.     Verrou  de  null   i 
cyllndre,    flni  cuivra  antique, 
En  rente  chez  tons  lea  mar- 
chands  de  gros. 
Prix    (30.82   la   douzaine,   net. 


/&>-;<£}* 


Fermeture      I.     D. 
No    0200 

No  0200.     Ferme- 
ture     d'iiit^rieur. 
Cuivre   antique. 
Prix,        $5.70        la 

douzaine. 


Ecrivez  ou  telephonez-nous  IMMEDIATEMENT  si  vous  ne  voulez 
pas  perdre  de  ventes.  Lorsque  vous  avez  besom  de  Serrurres  et  de 
Quincaillerie  dentrepreneurs,  Adressez-vous  a 


i  I  HEATER  8 


HAMILTON,  ONTARIO 
Entrepots  et  bureaux: 


167  rue  McGill, 
MONTREAL 


134V2  avenue  Higgins, 
WINNIPEG 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant".   s.v.p. 
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Nous  sollicitons  vos  demandes  de 

renseignements 

METAUX        PRODUITS  CHIMIQUES 

ACIER   EN   FEUILLES  LITHOPONE 

FER-BLANC  BARYTES 

ZINC  MINIUM 

PLOMB  ORANGE  MINERAL 

FER-BLANC  EN  LINGOT  VITRIOL  BLEU 

CUIVRE  ET  FONTMFEUILLES  ET  BLANC  D,ESPAGNE 

ZINC  EN  FEUILLES  LITHARGE 

Et  aussi  Huile  de  Castor,  Huile  de  Bois  de  Chine,  Clycerine, 
Borax,  Feuilles  d'or,  Feuilles  de  metal,  Vitre  de  Fantaisie,  Vitres 
grillees,  Clippers,  Peaux  de  chamois,  Nitrate  de  plomb,  Marchan- 
dises  de  Harris,  Savon  mou,  etc. 

CREME  DE  TARTRE— ACIDE  CITRIQUE— ACIDE  TARTRIQUE 

B.&  S.H.THOMPSON 

&  COMPANY  LIMITED 

MONTREAL 

Agents  des  ventes  pour  l'Est  du  Canada,  de  la 

United  States  Steel  Products  Co., New-York, U.S.A. 
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Champion 
"Maxwell" 
Pour  autos 

Maxwell 
A44,   78.18 
Prix,  $1.00 


HJEL  que  soit  le  nom  ou  le  type  de  I'automobile.  du  camion,  du 
tracteur.  de  I'engin  de  ferme,  de  la  motocyclette  ou  du  canot-au- 
tomobile  de  votre  client,  il  y  a  un  type  particulier  de  Champion  qui  est 
garanti  donner  un  service  efficace,  economique  et  satisfaisant. 
3,450  isolateurs.  employes  dans  toutes  les  Champions,  avec  leur  robus- 
tesse  pour  resister  au  choc,  a  la  vibration  et  a  la  dilatation  de  la  cha- 
leur,  assurent  une  qualite  recommandable  bien  plus  grande  que  celle 
requise    par   le   service    ordinaire. 

Clest  la  raison  pour  laquelle  quatre  sur  cinq  de  tous  les  moteurs  et  en- 
gins  a  gazoli  n  6  sont  munis  de  Champions  a  leur  fabrique  meme,  et  c'est 
la  preuve  convaincante  que  vos  meilleurs  interets  seront  servis  si  vous 
faites  des  Champions  I'item  le  plus  important  de  votre  commerce  d'acJ 
cessoires. 

Verifiez  votre  stock  et  demandez  immediatement  chez  votre  marchand 
de  gros  les  Champions  qu'il  vout  faut  pour  rendre  votre  assortment 
complet,   afin   de   pouvoir   retirer  tout   le    benefice   de    notre    publicite. 


Champion 

"Aero" 

Camion 

JAS  43,   ?8-18 

Prix,  $1.00 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Ne  differez  pas  plus  longtemps ! 

Vos  Commandes  par  la  Poste  sont 
sollicitees  immediatement 

Pour  votre  propre  satisfaction  et  dans  Vinteret  de  votre 
commerce,  vous  devriez  envoyer  a 

UEW1S  BROS. 

LIMITED 

MONTREAL 

VOS  COMMANDES  PAR  LA  POSTE 

Nous  offrons  les  plus  gros  stocks  et  le  plus  grand  assor- 
tment que  Ton  puisse  trouver  au  Canada.  De  nombreu- 
ses  lignes  ont  ete  entierement  vendues  et  il  est  impossi- 
ble de  les  remplacer,  mais  nous  pouvons  affirmer  que 
notre  stock,  d'une  facon  generale,  est  meilleur  sous  tous 
rapports  que  celui  de  n'importe  quelle  autre  maison  de 
gros  du  Dominion.  Pour  vous  en  convaincre,  envoyez- 
nous  une  commande  par  la  poste.  Nous  vous  l'expedie- 
rons  promptement  et  nos  prix  seront  raisonnables. 

Notre  Service  de  Commandes  par  la  Poste 

ATTEINT  TOUS  LES  ENDR0IT8  DU  DOMINION 


LEWIS  BROS.  LIMITED,  Montreal. 


Accessoires 

d'Antomobiles 


Tout  en  fait  de  quincaillerie,  Fournitures  de 
Plombiers  et  de  Constructeurs  de  Chemins  de 
Fer,  Articles  de  Sport,  Coutellerie,  Toiture 
Preparee,  Peintures  et  Vitres. 


Accessoires 

d'  Automobiles 
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Notre  Guide  de 
I'Acheteur 


Consultez  dans  le  present  numero  du 
"Prix  Courant",  notre  "Guide  de  I'Ache- 
teur", vous  y  trouverez  bien  des  rensei- 
gnements  utiles  qui  vous  permettront  de 
faire  vos  achats  aux  meilleures  conditions 
du  marche,  en  vous  adressant  aux  meil- 
leurs  fournisseurs. 


deSciesdeiivis 


I 


L 


*V, 


fc 


fabriquons  toutes  eBpeces  de  Scies  Circula  ts  solides 

et  a  le  genre  de  Scies  que  vous 

■IIS     \OUS     ll 

rations  generates  sur  £ 

Vieilli  n  'Kuts  r.i|i|i..rtees,  ou  a. 

denies  rapportd  lenta  solutes. 

m  feu  !■                          f,  ft  denta  Bolides,  on  a  dents 
rappoi 

Denl  SIMONDS  et   R.   HOE. 

I  >.ii,  s  commandea  ailleurs. 

LA   MANUFACTURE   DE   SCIES   DE    LEVIS 

LEVIS,  QUE. 


Cette    annee    les    cultivateurs    ont    besoin  de 
beaucoup  plus  de  Vert  de  Paris. 

La  temperature  chaude  a  fait  sortir  par  legions  les  betes  a    patates   qu'il    faut   detruire.    immediatement,   avec    PLUS 

et  encore   PLUS  de  vert  de   Paris.  • 

II    vous   faudra    un    stock    SUPPLEMENTAIRE    pour    repondre  a  ('augmentation  de   la  demande. 

Nombre  de  marchands  ont  deja  envoye  des  commandes   repetees.    Tout  le  monde  demande  le  vert  de  Paris  de  Berger. 

Vos  clients   iront  ou   ils   peuvent   se   procurer   le   "Berger",    parce  que  le   "Berger"  tue   les  betes  a   patates. 

II    renferme    une   quantite    minime   d'arsenic    libre    et    il    est   plus  puissant  que   I'etalon  du  gouvernement,  de  sorte  que 

le  vert  de   Paris  de   Berger  tue  infailliblement  sans  le  danger  d'endommager  les  feuilles. 

La  pluie  ne  le  lave  pas  facilement;    il  est  leger  de  gravite   et   il    reste   bien   en   suspension.     On   peut   I'employer  a   sec 

ou  en  solution. 

LE  VERT   DE  PARIS  DE  BERGER 

— le  produit  Sherwin-Williams 

— est  employe  dans   I'univers   entier.     Vendu   en   boites  et   en  paquets  de   '  2.   1   et  2  lbs — en   barillets  d'acier  de  25,  50 

et  100  lbs — en   barils  d'arsenic  et  en  barils  de  petiole. 

Repfrtez   aujourd'hui   votre  commande   PAR    LE    TELEGRAPHE. 

The  Sherwin-Williams  Co. 

of  Canada.  Limited. 


Toronto,  Winnipeg, 

London,   Calgary. 

Vancouver  et 

Halifax. 


Fabricants  de  peintures,  vernis  et  couleurs, 
broyeurs     d'huile  de  graine  de  lin, 

897   rue  Centre,   Montreal. 
110   Ave    Sutherland,   Winnipeg. 


ive   Sutherland,   Winnipeg.  Halifax. 

Un   produit   de   la   bonne  qualite   pour  toutes  les  fins 
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Moins  cher  qu'un  fouet  et 

meilleur  pour  votre  cheval 
Un  cheval  avec  1'encolure  ou  1'6- 
paule  contusionnee,  Gcorchee  et 
ichauffee  ne  peut  gagner  son  avoi- 
ne.  Le  fouetter  ne  peut  qu'aug- 
menter  sa  souffrance.  Vous  pou- 
vez  prevenir  semblable  blessure 
pour  moins  que  le  prix  d'un  bon 
fouet.  Garnlssez  votre  fiddle  ani- 
mal de  TAPATCO  —  la  bourrure 
avec  notre 

Nouveau   Crochet   d'Attache 

Patents 

(ne  se  trouve  que  sur  les  Bourru- 

res  faites  par  nous} 
II  fournit  une  attache  qui  tient  et 
qui  empeche  de  se  defaire. 

Les  Bourrures  a  Collier 
remplies  de  notre  materiel  de 
bourrure  special  sont  meilleures 
que  n'importe  lesquelles.  Elles 
sont  douces,  souples,  absorbantes. 
Elles  servent  de  garantie  contre 
les  epaules  sensibles. 

Les  Gants  de  Coton  Marque 
TAPATCO 
sont  de  quality  supe- 
rieure  et  faciles  a 
vendre.  lis  se  tlen- 
nent  et  donnent  sa- 
tisfaction sous  le 
plus  dur  service.  II 
n'en  est  pas  de  meil- 
leurs  pour  usage  aux 
champs,  au  jardin  ou 
a  l'atelier. 

Faits  avec  poignets 
et  gantelets  tricotes 
ou  a  bande,  pesanteur 
legere,  moyenne  ou  ele- 
vee.  Gants  et  Mitaines 
en  Jersey  de  couleur 
Tan,  Oxford  et  Ar- 
doise.  Aussi  gants  gar- 
nis  de  cuir. 

Commandez-en  a  votre 
marchand  en  gros. 

THE  AMERICAN  PAD 
&   TEXTILE   CO. 
CHATHAM.    ONT. 


a 


p> 


Dire  Qualite  en  Foil  fle 


Non  settlement  la  boucle  serree  carac- 
terise  la  Cloture  Frost,  mais  c'est  egale-- 
ment  une  garantie  de  la  meilleure  qualite. 

La  construction  amelioree  assure  le 
plus  long  service  et  la  plus,  grande  protec- 
tion aux  recoltes  qui  poussent,  etc. 

Les  marchands  constatent  que  la  Clo- 
ture Frost  aide  a  se  vendre  tout  seule 
et  que  les  clients  satisfaits  facilitent  sa 
vente  egalement. 

Pour  la  qualite  de  la  broche  et  la  ro- 
bustesse  de  la  cloture,  notre  motto  est: 
"Service". 

Ecrivez-nous  pour  avoir  notre  catalogue  et 
nos  prix. 

FROST  STEEL  AND  WIRE  CO.,  LTD. 

HAMILTON,  ONT. 


Un  Traineau  Pour  Les  "Vrais  Sports" 


Ecrivez   pour  avoir   nos  prix  et  toutes 
les   informations  desirees. 


Les  traineaux  de  Gendron  se  vendent  parce  qu'ils  sont  cons- 
truits  de  faeon  a  plaire  aux  clients  difficiles  —  les  garcon- 
net.s  qui  savent  ce  qu'ils  veulent  avoir.  Nous  manufactu- 
rons  des  velocipedes,  des  autos  pour  enfants,  des  charrettes, 
des  accessoires  de  salle  de  bain,  etc. 


The    Gendron    Manufacturing   Company,    Limited 

Rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Canada. 


»♦ 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE" 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 

composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 

de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 

de  premiere  qualite. 

'  Demandez   notre   carte   des  couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia  Turpentine  Co. 

Terebenthine,   huile   a   peinture,  blanc   de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clarke MONTREAL 
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Attendez  la   visite  du 
voyageur  de  Stauntons  ! 

II  vous  fera  voir  une  ligne  de  papiers  a 
tapisser,  de  18  et  21  pouces  de  large,  de 
beaucoup  superieurs  a  tout  ce  qui  a  ete 
fait  auparavant  et  offrant  une  variete  de 
dessins  superbes  et  a  la  mode  surpassant 
toute  description. 

Les  Papiers  "Tont  Rognes"  Staunton 


(■  1282TRT 
■        LOT  2 


sont  toujours  populaires  lorsque  le  travail 
est  fait  a  la  maison,  parce  que  le  tapissier 
amateur  les  trouve  bien  plus  faciles  a 
poser. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  Papiers  a  Tapisser 

TORONTO 


Soyez  notre  agent  et  faites 
de   I'argent. 

PlUBleurs  marchands,  grands  el  petits,  dans  toute  la 
Djovlnce  de  Quebec,  agissent  en  quallte  d'agents  pour 
nous  dans  [e  placement  de  commandos  pour  clotures 
en  fer,  echelles  de  sauvetage,  marquises,  barrlerea 
pour  eglises,  bureaus  el  theatres,  grilles,  ouTragea 
d'ornementatton  en  fer,  ouvragea  en  fll  metallique  de 
tonics  sortes,  armolrea  en  acler,  tablettes,  cabi- 
nets, eh 

II  y  a  de  gros  profits  dans  eette  ligne  pour  l'honime 
qui  place  des  commandea  locales  pom-  .'•coles,  seini- 
nalres,  eglises,  colleges,  hotels  et  autrea  institutions 
ainsi  que  pour  magaslns  et  Cabrlques,  H  n'est  pas 
ii .'.  essaire  de  tenir  un  stock  de  CBS  maicliandises. 
Nous    fournissons    des    dessins.    des    estimes    et    des 

[flcatlons  pour  toutes  les  commandea  que  vous 
obtenez. 

Ecrivez-nous  en  franijais,  en  adressant  votre  lettre  a 

M.  F.  X.  QUENNEVILLK 

The  Dennis  Wire  &  Iron  Works  Co.,  Ltd., 

LONDON,  CANADA. 


HACHES  SAGER 


Les  Haches  Sager  ont  des  qualites  absolument 
exceptionnelles,  et  pour  les  connaitre  ii  sulfira  d'en 
donner  une  commande  d'essai. 

Le  meilleur  acier  sert  a  la  fabrication  de  ces  ha- 
ches, trempees  par  un  procede  special  et  gatanties 
sous  tous  rapports. 

FABRIQUrlES  PAR  LA 

CANADIAN  -  WARREN 
AXE&T00LC0.,  LTD. 

En  ventechez  tous  les  marchands  de  gros 
REPRESENTANTS  POUR  L'EST  DU  CANADA  : 

Richardson  &  Bureau 

MONTREAL,   Que. 
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Ce    Ratelier  Vous   Aidera   a   Vendre 

Les  Licous  Carantis  de  Griffith 


LICOUS   GABANTIS    DE   Griffith 


Un  Jo  I  i  etalage  est  ce  qui 
aide  le  plus  a  la  vente. 
Rendez  facile  a  vos 
clients  I'examen  de  vos 
marchandises  sans  qu'ils 
les  demandent.  Ce  rate- 
lier a  licous  de  Griffith, 
place  dans  votre  magasin 
ou  a  I'entree  de  votre  eta- 
blissement,  vous  aidera  a 
vendre  plus  de  Licous 
Griffith  et  autres  articles 
que  vous  pouvez  etaler  a 
I'aide    de   ce   support. 


C'est  une  des  aides  pratiques 


de  Griffith   pour  le   Marchand 

donnees  GRATIS  aux  marchands  avises  qui  tiennent  en  stock  les  specialites  de  harnais  de  Griffith.      Ce  ratelier  se 
place  sur  le  plancher  ou  se  fxe  au  plafond. 

Ecrivez  aujourd'hui    pour    plus  de  renseignements. 

§.£ffi-iffitK&§onT  68  Waterloo  St.,   Stratford,  Ont. 


La  Toiture  en  Asphalte  Reguliere  de  REED 

Le  marchand  qui  tient  a  donner  a  sa  clientele  la  plus  grande  valeur  pour  l'argent  de- 
bourse"  peut  en  toute  confiance  recommander  la  TOITURE  EN  ASPHALTE  REGU- 
LIERE (Standard)  DE  REED.  Elle  r^siste  aux  plus  fortes  intemp^ries  et  elle  est  re- 
commandable  sous  tous  rapports. 

Du  ciment  et  des  clous  sont  fournis  avec  chaque  rouleau.  C'est  une  toiture  qui  sauve 
du  temps  et  de  l'argent.  Poids  par  carre:  1  double,  35  lbs;  2  doubles,  45  lbs;  3  dou- 
bles, 55  lbs. 

Des  prix  et  des  renseignements  complets  vous  seront  fournis  par  la  poste  sur  demande. 
Nous  tenons  en  stock  une  ligne  complete  d'accessoires  de  couvreur.  Ecrivez  pour  avoir 
nos  prix  et  toutes  les  informations  d^sir^es. 

G.     W.    REED    CO.,    Limited,     Manufacturiers 

Montreal,    Que. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage  Brun 
et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favorite"  et 
"Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronne 

"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:    82   Rue   McGill,   MONTREAL. 

Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Qu6. 


TOLES    NOIRES 


MARQUE 


"GLOBE" 


SOUPLES,   PLATES    ET    IDEALES   POUR  TRAVAILLER 

JOHN    LYSAGHT,    LIMITED 

Manufacturiers 

BRISTOL    ET    MONTREAL 

Representants  a    Montreal: 

A.    C.    LESLIE    &    CO.,    Limited 

560   RUE   SAINT-PAUL   OUEST 
MONTREAL 


En   ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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DA-COTE    DE    DOTJGALI 


L'email  pratique  et  toujours  pret  pour  automobiles 

Une  couche  donnera  a  n'importe  quel  auto 
l'apparence  d'un  modele  de  1919. 

Dix  couleurs.   Ayez-les  toutes  en  stock. 


Rouge  Vert 

Bleu  Gris 


Creme 
Noir 


Jaune  Brun 

Blanc  Khaki 


Le  Da-Cote  seche  en  une  nuit. 


THE  DOUGALL  VARNISH   CO.  LIMITED 


MONTREAL 

Associee  avec  la   Murphy   Varnish  Cc.E.U.A. 


POUR  LE  GROS  CIBIER  IL  V)  US 
FAUT  UNE  CARABINE 

Reminfton, 


A  vez-vout  vu  notre  carabine 
^*  a  repetition  a  6  coup*  ? 
Elle  est  munie  d'un  mecanisme  a  coulit- 
■  e   tret  doux  vous  assurant  un  tir   rapide 


et  precis.    Mieux  encore,  avez-vous  essayenotre 
fusil  automatique    a    5  coups  ?      II  lance  sur  le 
gibier  une     pluie   de   projectiles  aussi  rapi- 
dement  que  vous  pouvez  tirer  la  gacbette. 

Ce  sont  de   superbes    armes  et  tous    les 
sportmen  endesirent  une  desqu'ilsla  voient. 

Tous  les  marchandsde  gros  les  undent 

Remington  it  me 

OF  CANADA  LIMITED 

WINDSOH.  ONT. 


Mettez-les   en   Pleine   Lumiere 

Rien  de  ce  qui  est  bon   ne  craint  la   lumiere  et  il   n'y  a 
rien  que  de  bon  dans  les 

Fixe-Outils  "Agrippa"  de  Williams 

"LES    GRIFFES    QUI    RETIENNENT" 
Bonne  forme,  bon  materiel,  bonne  main-d'oeuvre,  et  bon 
service. 


FIXE-OUTILS  POUR 


TOUR 
FOREUSE 


RABOT 

CISEAU    A    FROID 

TAILLEUSE 

Demandez   le  catalogue — envoi    gratis 


CORDAGE 
NOUEUSE 


J.  H.  WILLIAMS  &  CO. 

"La  forge  3   marteau  mecanique" 


122  Rue  Richards, 


Brooklyn,  NY. 


Representants   Canadiens: 

THE   CANADIAN    FAIRBANKS-MORSE    CO. 

Montreal  et  Quebec. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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VENTES    PAR     HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive    en    dernier   lieu. 

Angele  Lemesurier  vs  Chas.  Heath, 
juillet  14.  1  p.m.,  56  St-Henri,  Des- 
roches. 

Mme  A.  Pichette  et  vir.  vs  Cit6  de 
Montreal,  juillet  14,  10  a.m.,  Notre- 
Dame  Est,  Desroches. 

Bell  Tel.  Co.  vs  Isidore  Mitnick,  14 
juillet,   11  a.m.,  1149  Clarke,  Pauze\ 

L.  Burnstein  vs  B.  Blanchard,  14  juil- 
let,  1   p  m.,   234   Sanguinet,  Pauze\ 

Mme  Jos.  Scholer  vs  Dup6r6  Ltee,  17 
juillet,  10  a.m.,  59  Dorchester  O., 
Pauze\ 

Jos.  Max  vs  L.  Poudrette,  14  juillet, 
11  a.m.,  172  Lariviere,  Brouillet. 

Fred.  Sigouin  vs  John  Young,  15  juil- 
let, 10  a.m.,  373  St-Georges,  Des- 
marais. 

Helene  Planigan  vs  A.  doreau,  14  juil- 
let, 1  p.m.,  2184a  Chateaubriand, 
Desmarais. 

Garmaise  Inc.  vs  A.  Morreau,  15  juil- 
let, 1  p.m.,  2184a  Chateaubriand, 
Desmarais. 

H.  Levine  vs  Jos.  Milonos,  15  juillet, 
1  p.m.,  288  Hamilton,  Lauzon. 

I.  Brodsky  vs  A.  Houle,  18  juillet,  10 
a.m.,   329  Chateauguay,   Lauzon. 

H.  Paquin  vs  C.  Labane,  17  juillet,  1 
p.m.,  52  Girouard,  Brossard. 


Geo.  Pich6  vs  Ernest  Galardeau,  16 
juillet,  10  a.m.,  644  de  Gaspe\  Coutu. 

A.  Beauchamp  vs  Elz.  Stuart,  15  juil-- 
let,  10  a.m.,  2235  Poupart,  Bourdeau. 

E.  Lafontaine  vs  P.  Dorais,  16  juillet, 
10  a.m.,   2514   Esplanade,  Bourdeau. 

G.  Gravel  vs  F.  V6ronneau,  16  juillet, 

10  a.m.,  474  Maisonneuve,  Bourdeau. 
J.   Dufault  vs  R.  Desrochers,   14  juil- 
let,   10   a.m.,   859   Henri   Julien,   La-  ' 
londe. 

J.  Deslauriers  vs  G.  W.  Elliott,  10  juil- 
let, 2  p.m.,  346  University,  Trudeau. 

N.  Ouellette  &  Fils  vs  A.  Gravel,  14 
juillet,  10  a.m.,  3801  Lajeunesse, 
Desmarais. 

A.   Ouellette  vs   A.   Gravel,   14  juillet, 

11  a.m.,    3801     Lajeunesse,    Desma- 
rais. 

Armand  Lemieux  vs  L.  Lales,  12  juil- 
let, 11  a.m.,  900  St-Denis,  Norman- 
din. 

A.  Pigeon  vs  A.  Forest,  12  juillet,  10 
a.m.,    517    St-Denis,   Brouillet. 

A.  Riopel  vs  C.  Gaspard,  14  juillet,  10 
a.m.,  111b  St-Andre\  Pauze\ 

A.  Deguire  vs  A.  Richard,  15  juillet, 
11  a.m.,  1515  avenue  du  Pare,  Tru- 
deau. 

Jos.  Jubinville  vs  John  Cusson,  14  juil- 
let, 11%  a.m.,  34a  McGuire,  Desro- 
ches. 

S.  Greenford  vs  Geo.  Grand,  15  juillet, 
10  a.m.,  22  avenue  des  Pins  Ouest, 
Lauzon. 

Roch  Henri  vs  A.  Duhamel  et  vir,  14 
juillet,  10  a.m.,  572  Labrecque,  La- 
pierre. 

J.  A.  Hurteau  Co.,  Ltd.,  vs  Eug.  Mar- 
tel,  15  juillet,  10  a.m.,  901  Mercier, 
Lapierre. 


DEBOUCHES   COM  M  ERCIAUX 

POUR  LES  PRODUITS 

CANADIENS 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir 
de  mettre  tous  les  interesses  en  rela- 
tions avec  les  maisons  d'affaires  dont 
les  demandes  sont  mentionnees  plus 
bas.  Toutefois,  il  ne  faudra  pas  oublier 
de   mentionner  le    numero  de   I'item. 

1392.  Bois  de  pulpe,  bois  de  cons- 
truction et  papier  —  Une  maison  de 
Turin  aimerait  a  travailler  a  commis- 
sion pour  des  maisons  canadiennes 
desirant  exporter  du  bois  de  pulpe,  du 
bois  de  construction  et  du  papier. 

1393.  Fourrures  —  Un  manufactu- 
rier  de  chapeaux  de  feutre  de  Milan 
aimerait  a  correspondre  avec  des  mai- 
sons canadiennes  pouvant  exporter  de 
la  fourrure  pour  la  fabrication  des 
chapeaux  de  feutre. 

1395.  Grain  et  farrnes  —  Une  mai- 
son de  Genes,  6tablie  depuis  longtemps 
et  ayant  des  succursales  dans  le 
Trieste,  desire  importer  des  grains  et 
de  la  farine  du  Canada. 

1397.  Fourrures  et  peaux  —  Un 
agent  de  Milan  desire  acheter  a  com- 
mission des  fourrures  et  des  peaux. 

1404.  Coutellerie,  parfumerie,  arti- 
cles de  toilette  et  nouveautes  —  Une 
maison  de  Livourne  aimerait  a  cor- 
respondre avec  des  exportateurs  cana- 
diens  de  ces  articles. 

1407.  Bois  de  pulpe  —  Une  tres 
importante  maison  de  Naples  desire 
entrer  en  relations  avec  des  produc- 
teurs  ou  des  exportateurs  canadiens 
de  bois  de  pulpe. 

1415.  Denrees  alimentaires  —  Une 
maison  d'importateurs  de  Copenhague 
desire  importer  des  denr6es  alimen- 
taires du  Canada. 


Quincaillerie   de    toute    sorte 

TOUJOURS  EN  STOCK 

Une   attention   toute   speciale   est   portee   aux   comman- 
des   recues   par   la   poste  ou  par  telephone. 

THOS.  BIRKETT  "&   SON   CO., 

LIMITED 

Marchands  de   Quincaillerie  en   Gros 

OTTAWA,  ■  -  -  CANADA 

Telephone     QUEEN'S    859 
189 


Notre  stock  important  de  Boulons 
de  Voitures  et  de  Machines,  et  d'E- 
crous,  Rivets,  Noix  et  Rondelles  de 
Carrosseries,  vous  assure  une 
execution  et  un  envoi  rapide  de 
vos  commandes.  Nos  qualltes  et 
prix  plaisent  a  tout  le  monde. 
LONDON  BOLT  &  HINGE  WORKS 
London,   Canada. 


in 


■llK9BBIBB@a 


Sieges  de  chaise — Faits  de  trois  placages 

Modeles  reguliers 


Tous  les  sieges  C.V.C.  sont  faits  du 
meilleur  materiel,  bien  colles,  d'une 
jolie  forme  et  troues  avec  soin;  les 
coins  des  sieges  sont  bien  arrondis, 
les  bords  polis,  passes  au  papier  sable 
et  finis  avec  du  veritable  vernis  a 
bancs  d'eglise. 

Faites  venir  des  fichantillons  et  com- 
parez-les  avec  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque. 


CANADA 


Canadian  Veneering  Co.,  Inc. 

ACTON  VALE,  QUEBEC 

Distributeurs:    Richardson   &   Bureau,  55  rue 
St-Frs-Xavier,    Montreal. 


RESERVOIRS    A   GAZOLINE 

RESERVOIRS    DE    PREMIER    ORDRE    SOUDES    ET    EPROUVES 
Pour  emmagasinage  souterrain    de    la   gazoline. 

(Avec  tous  accessoires  appropries) 

Un  reservoir  de  haute  quality 
completement  soude  a  l'acier, 
ce  qui  le  rend  pratiquement 
d'une  seule  piece.  Peint  a 
l'exterieur  avec  de  la  pein- 
ture  noire  ?Uiti-rouille  et  a 
l'epreuve  de  l'acide.  lis  spnt 
pratiquement  a  l'epreuve  de 
la  rouille  et  des  matieres 
corrosives.  lis  sont  faits  par 
des  ouvriers  experts.  Nos  re- 
servoirs sont  fabriques  con- 
formement  aux  exigences  du 
National  Board  of  Fire  Underwriters. 

Avant  de  laisser  nos  usines  ils  sont  tous  eprouves  sous  pression 
d'air  par  un  surintendant  competent,  et  sont  ensuite  encaisses  et 
expedies  pour  que  vous  les  receviez  en  bonne  condition.  Nous 
croyons  que  nos  prix  vous  interesseront, -car  ils  sont  tres  raison- 
nables.  Rien  de  mieux  pour  emmagasiner  de  la  gazoline.  Toute 
dimensions  faites  sur  commande.  Ligne  complete  de  pompes  me- 
surant  automatiquement. 

Eciivez  pour  brochure. 

THE  STEEL  TROUGH  &  MACHINE  CO.,  Limited 

TWEED,  ONTARIO,  CANADA. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


MARCHE    DE     MONTREAL 
Mercredi  soir,  le  9  juillet  1919. 

Les  marches  de  la  quincaillerie  ont 
enregistre  plusieurs  changements  au 
cours  de  la  semaine.  II  y  a  eu  des 
avances  et  des  baisses.  Par  exemple, 
les  crochets  de  broche  pour  chapeaux 
et  habits  ont  hausse  de  10c  la  grosse. 
Les  prix  de  I'argenterie  ont  augmen- 
te de  5  pour  cent.  Les  cordes  en  jute 
se  vendent  egalement  plus  cher,  de 
meme  que  les  bouilloires  (canards) 
nickelees,  les  theieres  et  les  cafetieres 
qui  ont  subi  une  avance  de  10  pour 
cent  environ.  Les  raccords  pour  tuyau 
d'arrosage  ont  aussi  augmente  de  10 
pour  cent.  II  est  probable  qu'il  y  aura 
des  avances  sur  d'autres  articles  en 
cuivre.  Les  carabines  Winchester  se 
vendent  plus  cher,  les  escomptes  et 
les  listes  etant  actuellement  revi- 
sees. 

II  y  a  des  declins  sur  les  registres 
de  tuyau  de  poele  et  les  supports  de 
tablettes  ainsi  que  sur  certaines  li- 
gnes  de  coupelets,  de  glacieres,  de 
stores  d'interieur  et  autres  coupelets 
spcciaux  d'entrepreneurs.  Le  fer-blanc 
est  d'un  prix  plus  facile,  tandis  que 
le  plomb  et  I'aluminium  ont  un  peu 
baisse    sur    la    liste    des    lingots. 

LES  CROCHETS  POUR  CHAPEAUX, 

L'ARGENTERIE  PLUS  CHERS; 

LES  SUPPORTS  MEIL- 

LEUR  MARCHE 

Argenterie,  crochets,  supports  — 
Une  augmentation  de  5  pour  cent  a 
ete  enregistree  sur  les  cuilleres,  cou- 
teaux,  fourchettes,  etc.,  1847,  par 
quart  de  douzaine.  Les  crochets  de 
broche  ordinaires  pour  chapeaux  et 
habits  ont  augmente  de  10c  par  gros- 
se a  $1.10.  Les  supports  de  tablettes 
Bradley   ont  baisse  de   10  pour  cent. 

LES  CLEFS  DE  TUYAU  DE  POELE 
MEILLEUR  MARCHE 
Clefs  de  tuyau  de  poele  —  Des  de- 
clins ont  ete  enregistres  sur  les  clefs 
de  tuyau  de  poele  en  fonte  et  les  nou- 
veaux  prix  sont  les  suivants:  5  pou- 
ces,  la  groscse,  $12.50;  6  pouces,  $14 
et  7  pouces,  $19. 

LES      FICELLES     DE     JUTE     PLUS 
CHERES;      LES      COUPELETS 

BAISSENT 
Ficelles  de  jute  —  Les  diverses 
de  jute  ont  subi  des  avances  qui  se 
chiffrent  de  7i/2  a  10  pour  cent.  Les 
divers  coupelets  des  usines  Stanley 
ont  baisse  de  prix.  Les  escomptes  va- 
rient  et  le  changement  voudra  dire 
des  declins  de    10  a  20  pour  cent. 


LES  CARABINES  A  LA  HAUSSE; 
LES  RACCORDS  MONTENT 
DE  5-10% 
Carabines,  raccords,  etc.  —  On  s'at- 
tend  a  une  hausse  du  prix  de  certai- 
nes carabines  Winchester.  Les  listes 
et  les  escomptes  sont  actuellement  a 
etre  revises.  Les  raccords  de  tuyau 
d'arrosage  en  cuivre  ont  monte  de  10 
pour  cent  environ  dans  certains  cas; 
dans  d'autres  la  hausse  a  ete  de  5 
pour  cent.  Les  rivets  de  cuivre  subi- 
ront  probablement  une  autre  avance, 
car  il  y  a  un  affermissement  general 
des   prix  du  cuivre. 

LES  ARTICLES  NICKELES  A  LA 

HAUSSE;  LES  POELES  SONT 

EN  DEMANDE 

Poeles  et  accessoires  —  Les  poeles 
d'ete  ont  ete  I'objet  d'une  belle  deman- 
de  et  les  lignes  de  poeles  a  I'huile.  au 
gaz  et  a  I'electricite  ont  figure  d'une 
facon  remarquable  dans  les  ecoule- 
ments  des  manufacturers  et  des  mar- 
chands  de  gros.  Les  prix  sont  bien 
maintenus. 

Une  avance  d'environ  10  pour  cent 
sera  faite  immediatement  sur  les 
bouilloires  (canards)  les  theieres,  les 
cafetieres,  etc.,  nickelees.  Cette  haus- 
se est  due  a  I'affermissement  des 
marches    du   cuivre    en    lingot. 

LA      CIRE       MEILLEUR       MARCHE: 

L'HUILE.     LA     GAZOLINE 

STABLES 

Gazoline,  huiles  —  Les  marche  de 
la  gazoline  est  lourd  et  la  base  du  prix 
reste  stable  et  sans  changements  a 
33c  le  gallon.  L'huile  de  charbon  se 
vend  bien  a  20-23c  le  gallon,  et  il  y  a 
un  mouvement  d'ete  des  huiles  de 
graissage  a  la  base  de  prix  annonces 
recemment.  La  cire  a  baisse  d'un 
demi  centin,  mais  pour  la  cire  ordinai- 
re seulement. 

LES     CLOUS     ET     LA     BROCHE     EN 
BONNE    DEMANDE 

Clous  et  broche  —  II  y  a  eu  un  bon 
mouvement  marque  dans  certaines 
de  broche.  La  broche  a  foin  est  celle 
qui  se  vend  le  plus  dans  le  moment. 
La  base  est  ferme.  Les  clous  de  bro- 
ch«  se  vendent  bien  et  leur  prix  reste 
ferme  sans  changement  a  $4.75  le  pe- 
tit baril.  Ceci  s'applique  egalement 
aux  clous  decoupes.  Aucune  reduction 
n'est  attendue. 

LES  FIBRES  MOLLES  SONT  FER- 
MES:  LE  CABLE  EST  STABLE 
Cable  et  cordage  —  Une  fermete 
marquee  caracterise  les  marches  de 
la  fibre  molle  et  des  avances  se  sont 
produites  aux   Etats-Unis.  Ces  avances 


ont  leur  repercussion  ici  par  une 
hausse  du  prix  des  ficelles.  On  s'at- 
tend  a  une  bonne  demande  de  I'Eu- 
rope.  Les  marches  du  cable  sont  bien 
soutenus  et  le  mouvement  est  de  sai- 
son.  La  base  du  cable  de  manille  pur 
reste  a  34c  la  livre:  le  maniMe  anglais 
a  30c  et  le  sisal  a  27i/2c. 

PLUS  D'AFFAIRES  DANS  LE  FER 
ET  L'ACIER 
Acier  et  fer  —  Le  ton  s'est  bien 
ameliore  sur  le  marche  du  fer  et  de 
I'acier  et  Ton  s'attend  de  voir  aug- 
menter  les  ventes  avec  la  signature 
du  traite  de  paix.  Le  ton  general  du 
marche  est  ferme  et  les  commandes 
sont  recues  en  quantites  assez  raison- 
nables. 

F<  r     ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs  

Per  ra£fin6,  les  100  lbs   ....     i 

Acier  iloux :; 

Acier  a   machinerie,   flni   rer    .     :'.  BO 

Pei  de  Nbrregi  12.00 

Acier  a  resBort 5.50 

Acier  b  pneuB 

Acier  a  bandee .". 

Acier  a  oiuils  Black   Diamond, 
la  lb o.is    0.19 

Arier     rondo     Black     Diamond. 

la  11) 0.22 

LA  BASE   RESTE   FERME  POUR 
LES  TOLES  ET  LES  PLAQUES 

Plaques  et  toles  —  La  demande  est 
meilleure  pour  les  toles  et  le  ton  est 
plus  ferme  comme  consequence  d'un 
meilleur  mouvement  d'achats.  De  bon- 
nes ventes  ont  ete  faites  dernierement 
et  la  tendance  est  plutot  vers  le  main- 
tien  de  la  base  que  vers  une  reduction 
quelconque. 

Nous   cotons: 

Tole  noire  en  fenill< 

Le>  100  lbs 

Calibre  10 5.26  6.2G 

Calibre  12      5.30  t; 

Calibre  14 n.3:,  c, 

Calibre  16 5.45  6 

Calibre    lv  I'd 6.00      G 

Calibre  23  24 6.05    6 

Calibre  26 r,.in    .; 

Calibre  28 6.40    7.00 

Tole  Kalvanisee  en  feuilles: 



Calibre  28 

Calibre  28  

Calibres  22  et  24   .    .    .       :  : 

Cal'bre  18 7  : 

Calibre  18 7.60     > 

Calibre   20 7  SO     i 

Note;  Charge  extra  de 

les    100   livres    DOUr   lots    lit; 

LES  PRODUITS  DU  PLOMB  SE 
VENDENT  MIEUX 
Produits  du  plomb  —  II  y  a  eu  une 
amelioration  notable  sur  le  marche 
des  produits  du  plomb  et  cela  ne  man- 
quera  d'etre  apprecie  par  les  manu- 
facturers.  La  construction   laisse  voir 


26 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  11  juillet  1919 


Vol.  XXXII  —  No  28 


un  peu  d'activite  ici  et  la  et  les  plom- 
biers  ont  beaucoup  d'ouvrage  de  cons- 
truction et  de  reparations.  La  tendan- 
ce du  marche  est  vers  un  affermisse- 
ment. 

Nous   cotons: 

Tuyau  de  plomb '0.111 

Rebuts  de  plomb 0.121 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plcmb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles.  3  a  3',  la  lb., 

pied  cavre,  la  lb 0.101 

Plomb    en    feuilles,    4    a    8   lbs, 

pied  carre 0.091 

Feuilles    coupees,    %c   extra    et 
feuilles   coupees   a  la    dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.351 
Sjudure,    strictement,    la    lb.    .      0  31 
Soudure,   commerciale,   la   lb.    .      0.29 

Soudure,   wiping,  la  lb 0.27 

Soudure  a  broche   (No  8)  — 

40-60 0.35 

45-55 0.371 

5060 0.40} 

Zinc   en   feuilles,   casks    ....     0.17 
Zinc  en  lots  brises   . 0.18 

LE      CUIVRE       MONTE;       LE      FER- 

BLANC    ET    LE    PLOMB 

BAISSENT 

Metaux  en  lingots  —  Des  prix  plus 
bas  ont  ete  enregistres  au  cours  de  la 
semaine  sur  le  fer-blanc  et  le  plomb  en 
gueuse,  mais  la  tendance  generate  des 
marches  aux  lingots  est  meilleure.  Le 
cuivre  a   de   nouveau    hausse. 

Cuivre  —  Un  affermissement  conti- 
nuel  du  marche  s'est  manifests  depuis 
quelques  semaines  et  les  conditions 
locales  refletent  celles  des  marches 
primaires.  La  base  cette  semaine  est 
de    r«2|/2c    la    livre. 

Fer-blanc  —  Une  baisse  de  deux 
cents  a  ete  enregistree  cette  semaine 
et  54c  est  le  prix  cote  actuellement 
sur  le  marche.  Un  peu. plus  d'affaires 
serait   preferable. 

Plomb  —  Le  ton  est  un  peu  plus 
facile  avec  les  cotations  du  marche 
ici    a  7J/2c   la   livre. 

Antimoine  —  Pas  de  changements 
a  enregistrer  cette  semaine  et  la 
base  reste  a  35c. 

Spelter  —  Bien  que  la  faiblesse  ait 
caracterise  ce  marche  aux  endroits 
primaires,  il  n'y  a  pas  eu  de  change- 
ment  et  les  cotations  restent  a  9J4.C. 

Fer  en  gueuse  —  A  I'exception  d'une 
fermete  continuelle,  il  n'y  a  pas  de 
changement  a  noter  cette  semaine,  le 
prix  restant   a   $48   la   tonne. 

LA  PEINTURE 
Au  cours  de  la  semaine  les  prix  du 
lin  ont  encore  monte  de  50c  le  bois- 
seau,  soit  05.45  —  un  record.  Cela 
veut  dire  que  I'huile  de  graine  de  lin, 
a  la  base  ordinaire,  vaut  actuellement 
sur  le  marche  sur  place,  environ  $2.75 
le  gallon.  La  situation  est  forte  et 
avec  les  approvisionnements  de  grai- 
nes  restant  probablement  peu  consi- 
derables, la  tendance  sera  vers  un 
plus  grand   affermissement.     La  situa- 


tion de  la  terebentine  s'est  un  peu 
amelioree  dans  le  Sud,  mais  elle  est 
encore  ferme  ici.  Comme  avec  I'huile, 
les  cotations  sont  strictement  nomi- 
nales,  certains  ne  cotant  pas  sur  ni 
I'un  ni  I'autre  prodult.  Le  blanc  de 
plomb  dans  I'huile  et  le  mastic  sont 
fermes  et  stables,  et  les  peintures  pre- 
parees  sont  tres  fortes  et  actives.  Les 
conditions  sont  particulierement  bon- 
nes. 

LES   PRIX    DE   L'HUILE   DE  GRAINE 

DE   LIN   STRICTEMENT  NOMI- 

NAUX 

Huile  de  graine  de  lin  —  Cette  se- 
maine les  marches  ont  ete  plus  diffi- 
ciles  a  defmir  que  jamais  auparavant, 
et  avec  la  plupart  des  marchands  de 
gros  ne  donnant  pas  de  cotations,  les 
prix  ont  pris  un  caractere  plutot  no- 
minal. Le  marche  de  la  graine  de  lin 
monte  beaucoup  et  un  bond  de  50c  le 
boisseau  a  ete  enregistre  au  cours  de 
la  semaine  ecoulee.  Le  nouveau  prix 
est  donne  a  $5.46  le  boisseau.  La  grai- 
ne sur  place  est  tres  rare,  et  encore 
les  broyeurs  disent  qu'ils  ne  regoivent 
que  de  petites  quantites  de  jour  en 
jour  et  qu'ils  s'efforcent  de  repondre 
a  leur  commerce  ordinaire^  La  pers- 
pective est  que  I'huile  va  se  vendre 
tres  chere  et  actuellement  on  croit 
que  de  $2.60  a  $2.75  seront  les  prix 
demandes  la  semaine  prochaine.  La 
plus  basse  cotation  et  la  seule  donnee 
cette  semaine  a  ete  $2.55. 

Nous   cotons: 


Brute- 


Gal.  Imp. 
....      2.55 


1  a     4  barils 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 2.571 

5  a     9  barils  .     .     .     .  ^ 

10  a   25  barils  . 

LA  TEREBENTINE  EST  RARE  ET 
SON  PRIX  VARIE 

Terebentine  —  Par  suite  de  la  diffi- 
culte  que  Ton  eprouve  a  se  procurer 
reguilerement  des  approvisionnements, 
la  base  est  tres  nominale.  Le  rende- 
ment  est  plus  facile  dans  le  Sud,  mais 
les  conditions  ne  sont  pas  aussi  belles 
ici.  Les  cotations  varient  de  $1.40  le 
gallon  a  $1.70.  La  demande  a  quelque 
peu  diminue  et  cette  diminution  aura 
pour  effet  d'aider  a  donner  de  meil- 
leurs   approvisionnements. 

Terebentine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 1.40     1.55 

Par  petits  lots 

(Paquets  extra) 
LE      MASTIC      EST     STABLE;      LES 
VENTES    CONTINUENT 

Mastic  —  II  y  a  une  demande  con- 
tinuelle de  mastic  de  la  part  du  com- 
merce, car  il  est  tres  employe  a  cette 
saison    de     I'annee.     Le    ton    est    tres 


ferhie,  mais  sans  changement  de  prix. 
S'il  se  produit  d'autres  avances  sur  le 
marche  de  I'huile,  il  est  tout  proba- 
ble que  le  prix  du  mastic  ordinaire 
va    monter. 

Nous  cotons: 
Mastic    Standard: 

Au- 
des- 
sous 
5  1      de  1 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils $5.00  $5.25  $5.60 

En  y2  barils  ....  5.15  5.40  5.75 
Par  100  livres  .  .  .  5.85  6.10  6.45 
Par  25  livres  .  .  .  6.10  6.35  6.70 
Par  12%  livres  .  .  6.35  6.60  6.95 
En  boites  3  et  5  lbs  8.10  8.35  8.70 
En  boites  2  et  3  lbs  8.60  8.85  9.20 
En  caisses  100  lbs.     7.15     7.40     7.75 

LE    BLANC    DE    PLOMB    DANS 

L'HUILE  SE  VEND  ENCORE 

BIEN 

Blanc  de  plomb  dans  I'hule  —  La 
vente  du  blanc  de  plomb  dans  I'huile 
se  continue  d'une  facon  satisfaisante. 
Les  broyeurs  ont  produit  en  grande 
quantite  et  la  tendance  du  marche  se 
tourne  vers  I'affermissement.  Les  prix 
seront  maintenus  au  niveau  eleve  ac- 
tuel  et  une  forte  demande  va  conti- 
nues Les  lots  de  5  tonnes  se  vendent 
$15.50  les  100  livres;  les  lots  d'une 
tonne  $16  et  en  plus  petites  quanti- 
tes, $26.35. 

GROSSES    VENTES    REPETEES 

POUR     LES    PEINTURES 

MELANGEES 

Peintures  melangees  —  A  en  juger 
par  tous  les  rapports  recus,  1919  va 
etablir  un  excellent  record  dans  les 
cercles  de  la  vente  de  la  peinture. 
Les  demandes  ont  ete  considerables 
et  elles  continuent  d'etre  fortes.  Les 
manufacturiers  ont  pris  leur  precau- 
tion pour  repondre  aux  besoins  de 
leurs  clients  et  dans  ce  but,  ils  ont 
fait  de  promptes  livraisons  lorsque 
les  moyens  de  transport  le  permet- 
taient.  Plusieurs  ont  travaille  en 
dehors  des  heures  regulieres  pour  re- 
pondre le  plus  vite  possible  aux  be- 
soins du  commerce.  Le  ton  general 
du  marche  est  tres  fort.  II  y  a  deux 
semaines  lorsque  les  changements 
ont  ete  faits,  Ton  ne  s'atlendait  pas 
a  ce  que  I'huile  de  graine  de  lin  de- 
passerait  la  marque  de  $2.50  le  gal- 
lon. Avec  le  'lin  bien  au-dessus  de  la 
marque  $5,  la  situation  est  differente, 
-le  marche  de  la  peinture  preparee 
est  plus  fort  que  jamais. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $8.90  les  190  livres  ,en  paquets 
de  5  livres,  $8.40  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquide-bronze. 
Liquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.   ..$3.50     $7.00 

f.o.b.  Montreal. 
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Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (sdches)                      la  livre 
Terre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.07 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  brul6e,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.07 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.07 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brQlee,  No  1,  100 

livres   .  .  m 0.07 

Terre  de  Sienne  brulee.  pure,  100 

livres 0.15 

Vert  Imp.  tonnelets  de  100  livres.  .0.25 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.17     0.31 

Vert  Brunswick,  100  livres  ..  ..0.12 
Rouge  Indien,  Kegs  100  livres  ..0.15 
Rouge  Indien,  No  1,  Kegs  100  liv.0.06 
Rouge  V6nitien,  brillant  sup6rleur0.04 

Rouge    V<§nitien,    No    1 0.03 

Noir  fin.  pur  sec 0.20 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.06V2 

Ochre  blanche,  100  livres 0.04 

Ochre  blanche,  barils 0.03 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..0.03%     0.0B 

Ochre  trancais,  barils 0.0S 

Ochre  sapin,  100  livres  ..0.07  0  OS 
Rouge  Super  Magnetic.  .0.02%  0.0^% 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.60 

fob.  Montreal.  Toronto. 
COULEURS  A    L'HUILE    PURE 
boites  d'une   livre. 

Rouge  Venitien 0 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.69 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.82 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25     0.28 

Verts,    purs 0.28     0.35 

Terres  de  Sienne o  ,26 

Terres  d'Ombre 0.26 

Bleu    Ultra-marln 0.46 

Bleu  de  Prusse 1.60 

Bleu  de  Chine 1   50 

Noir  fin 0.27 

Noir  ivoire 0.31 

Noir  de  peintre  d'enselgne  pur  ..0.40 
Noir  de  marine.  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal.  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Durante $6.50 

Albagloss 3.50 

Code. 

Colle  Ail-Round  Brant  ford— 
Caisse  No  7.  50  pqts  de  1  lb. 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb. 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb. 

Vitre  Simple 

epais- 

Les  100  pieds  seur 

Au-dessus  de  25  ..    ..$16.80 

26  a  34 17.80 

35  a  40 18.35 

41  a  50 23.50 

51  a  60 24 .  80 

61  a  70 26.5*i 

71  a  80 29.70 

81  a  85   


Glaces 


Chaque 


$25.00 
28.00 
35.00 
Double 
£pais- 
seur 
$22.90 
24.85 
26.40 
30.00 
30.80 
32.70 
35.40 
.    45.45 
.   48.85 
.   49.80 
.   58.55 
.   65.35 
.   73.10 


86  a  90   

91  a  94   

95  a  100 

101  a  105 

106  alio 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 

Bscompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

f.o.b.     Montreal,    Toronto.     London. 
Hamilton. 


Glaces  de 
Glaces  de 
Glaces  de 
Glaces  de 


Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

2  a     3  pieds 0.95 

3  a    4  pieds 1.15 

4  a     5  pieds 1.35 

7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de    101    a   110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 


contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce.  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.45   les   douze    pa- 
quels  de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.30 

Crown    Diamond     .     .     .     16.00     16.30 

Crown,  pur 16.00     16.30 

Ramsay,  pur 16.00     16.30 

Green   Seal 16.00     16.30 

Moore,  pur 16.00     16.30 

Tiger,  pur 16.00     16.30 


l'\ 


Fers  a 
Clieval 

MARQUE 
"M.  R.  IH." 


Pas  de  meilleure  qualite 
sur  le  marche 

DEPUIS   la   mise  en   forme   du   fer  et   le  "replia- 
ge"   des   crampons   —   durant   tous    les    proce- 
des  de  sa  fabrication  jusqu'au    percage    des    trous 
pour   les   clous — ces   fers  sont  faits  avec  ce  soin  et 
cette    attention    apportes    au   detail   qui    infaillible- 
ment    assurent    satisfaction    au    marechal-ferrant. 
Les  fers   M.    R.   M.   sont  faciles  a   poser,   leurs   rai- 
nures    faites    avec    |.~ecision    et    ils    sont    bien    de- 
coupes.   Une   inspection   rigide  a  chacune  des  pha- 
ses de   leur  fabrication   assure      I'uniformite      par- 
faite. 
ASSUREZ-VOUS    DES       CLIENTS      SATIS- 
FAI  TS. 
COMMANDEZ    MAINTENANT   VOS    FERS 
M.    R.    M. 

THE  MONTREAL 

ROLLING  MILLS 

co. 

Montreal      P.  Q. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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O.  P.  W.  Dec,  pur  .    .    .  16.00  16.30 

Elephant,    veritable    .     .  16.50  16.80 

Red  Seal 16.00  16.30 

Decorators,   pur    ....  16.00  16.30 

O.  P.  W.  anglais  ....  16.20  16.50 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de   5  tonnes,   moins   10%. 

Vert  de  Paris 

En  barils,  environ   600  lbs    .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.484 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,  blanche 4.45 

Elephant,  couleurs 4.05 

B-H  Anglaise,  blanche ..4.55 

B-H  Anglaise  , couleurs ..4.30 

B-H  a  plancher 3.75 

B-H,    plancher-vestibule 4.30 

Minerve,   blanche 4.15 

Minerve,   couleurs 3.90 

Crown  Diamond,  blanche 4.30 

Crown  Diamond,  couleurs 4.05 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..3.75 
B.-H.  Fresconette,  blanche 3.35 


B-H  Fresconette,  couleurs  ..   A  ..3.25 

Moore,  couleurs,  nuances 4.35 

Moore,  couleurs,  blanches 4.50 

Moore,  peinture  egyptienne,  toutes 

couleurs 3.35 

Moore,  peinture  de  plancher  ..    ..3.50 

Moore,  Sani-flat 3.00 

Moore,   Mooramel 7.50 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..    ..3.80 

C. P. C.  pure,  blanche 4.55 

C. P. C.  pure,  couleurs 4.30 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche. 4.30 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 00 
O.P.W.    marque    Canada,    a    plan 

cher 3.50 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.35 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.25 

Ramsay  phre.  blanche 4.40 

Ramsay  pure,  couleurs 4.10 

Martin-Senour,  100%  blanche  ..  ..4.55 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.30 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.30 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche. 3. 35 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher    3.75 

Sherwin-Williams,  blanche  ..  ..4.55 
Sherwin-Williams,  couleurs  ..  ..4.30 
Sherwin-Williams,    a    plancher    ..3.75 

Flat  Tone,  blanche 3.35 

Flat  Tone,  couleurs 3.25 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  .  .4.55 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.30 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor.. 3. 75 
Mellotone,  blanche 3.50 


Mellotone,  couleurs 3.35 

Sanitone,  blanche 3.35 

Maple  Leaf,   blanche 4.55 

Maple  Leaf,  couleurs 4.30 

Maple  Leaf,  a  plancher 3.50 

Pearcy,  preparees,  blanches   ..    ..3.75 
Pearcy,  pr6par£es,  couleurs    ..    ..4.00 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
Peinture    "Green    Tree",    couleur 

ordinaire 3.30 

Blanche 3.55 

Vermilion 3.75  ■ 

Shellac. 

Blanc  pur,  gall 5 .  65 

Orange  pur,  gall 4.15 


AVIS     DE     DIVIDENDE 


Euclide  Sawyer,  des  Trois-Rivieres, 
un  premier  et  dernier  dividende, 
payable  le  14  juillet,  par  Henri  Bis- 
son,  curateur. 


ABANDON    JUDICIAIRE 


Par  Myer  Lawson,  Montreal  —  Yvon 
Ducharme,   gardien   provisoire. 
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Canada  Steamship 

Lines 66 

Canadian  Nat.  Carbon 
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Canadian  Polishes  Ltd. 

69 

Canadian  Veneering 
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Champion  Spark  Plug 

Co.  of  Canada  Ltd.    17 
Circle  Bar  Knitting 

Co.  . 51 

Church  &  Dwight  .  .  66 
Canadian  Postum  .  .  57 
Canadian  Warren  Axe 

&  Tool 21 


Cie  d'Assurance  Mu- 
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Connors  Bros  ....  52 

Charron,  L.  E 63 

Clark,  Wm 63 

Cluett,  Peabody  ...  59 
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Dennis  Wire 21 
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Dominion  Salt   ...    69 
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Dunlop  Tire  &  Rub- 
ber Co 7 

Dowswell,  Lees  &  Co.    4 
Eddy,  E.  B.,  &  Co.  .    .  67 
Exposition  Provinciale 
de  Quebec 46 

Fontaine,  Henri  ...  67 
Franco  American 

Equipment  Co.  .  .  67 
Frost  Steel  &  Wire 

Co 20 

Gendron  Mfg.  .    .    .    .20 
Gillette  Safety  Razor 
Co.    .    .    .    Couverture 

Gagnon,  P.  A 72 

Garand,  Terroux  & 

Cie 72 

Georgia  Turpentine  .  20 


Gillett,  E.  W 52 

Gonthier  &  Midgley  .  72 
Goodyear  Rubber  .    .  11 
Griffith  G.  L.  &  Son  .  22 
Gutta  Percha  &  Rub- 
ber Co 5 

Hamilton  Stove  & 

Heater  Co.,  Ltd.  14-15 
Hamilton  Carha'rtt  Cot- 
ton  Mills  Ltd.    .    .    51 
Hebert,  L.-H.  .....  9 

Hobbs 9 

Imperial  Tobacco  .    .  31 

Jonas  &  Cie,  H. 
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Kellogg  Cereal,  W.-R. 

Co 58 

Kearney  Bros 50 

La  Prevoyance  ...   72 
Leslie  &  Co.,  A.  C.  .   .  22 

Lewis  Bros 18 

Liverpool-Manitoba   .   72 

London  Bolt 24 

Long,  R.  J.  &  Co.  Ltd.  62 

Mathieu,  (Cie  J.  L.)     69 

McArthur 22 

McClary  Mfg 6 

MacClean  Daily  Re- 
ports   60 

Manufacture  de  Scies 

de  Levis 19 

Montbriand,  L.  R.  .    .  72 
Montreal  Biscuits  Co.  62 


Morrissette,  Nap.   .    .   69 

Nova  Scotia  Steel  Co.  70 

Office  Specialty  ...  62 
Old  City  Mfg.  Co.  .  .  61 
Oneida  Community 

Ltd. 30 

Ottawa  Paint  Work 

Couverture 


Palmolive  Co.  .   . 
Parker  Broom  Co. 
Paquet  et  Bonnier 
P.  Poulin  et  Cie  . 
Pink,  Thos.  .    .    . 


65 
59 
72 
67 
10 


Ramsay  &  Son  ...  10 

Reed 22 

Remington  Arms   .    .   23 
Riga  (St.  des  Eaux 
purgatives)   ....  63 

St-Croix  Soap  ....  66 
Sherwin  Williams  .  .  19 
Stauntons,  Ltd.  ...  21 

Still  Mfg.  Co 10 

Steel  of  Canada  ...  27 
Stewart  Mfg.  Co.  .  .  8 
Sun  Life  of  Canada  .  72 
Steel  Through  & 

Mach 24 

Taylor  Ltd.  J.  J.  ...  59 
Thompson  B.  S.  &  H.  16 
Trudel  et  Guillet   .    .   67 

Western  Ass.  Co.  .  .  72 
Williams  Co.,  J.  H.   .   23 
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LA  CONSTRUCTION 


AYLMER 

Residence  d'ete  a  Echo  Bay,  pour 
Louis  Bertrand.  On  reconstruira  du- 
rant  l'ete  et  le  travail  sera  fait  a  la 
journee. 

CAP    DE    LA    MADELEINE 

Academic  de  $70,000,  pres  de  reglise 
paroissiale.  Le  contrat  a  ete  accorde 
et  les  travaux  doivent  commencer  im- 
mediatement. 

Reparations  a  un  magasin  et  a  un 
logement,  $5,000,  pour  J.  Boucher.  On 
r^parera  cette  batisse  endommag^e 
r6cemment  par  le  feu. 

Ecole  de  $16,000  pour  la  Commission 
scolaire.   Sep.-tr6s.,   J.   Bourque. 

Ecole  de  $71,494  pour  la  Commission 
scolaire.   Sec.-tres.,   J.   Bourque. 

CHICOUTIMI 

Residence  de  $6,900  pour  Edouard 
Plynn,  Chicoutimi  Ouest. 

Egllse  et  sacristie  de  $200,000  pour 
la  paroisse.  Les  travaux  viennent  de 
commencer. 

FARM    POINT 

Residence  d'ete  a  Farm  Point,  pres 
d'Ottawa,  pour  le  Dr  J.  L.  Chabot,  170 
avenue   Laurier  Est. 

GRAND  ENTRY   (ties  de  la   Made- 
leine) 

Kntrepot  de  $4,000  pour  la  Portland 
Packing  Co.,  Charlottetown,  l.P.E.  Le 
travail  sera  fait  a  la  journee.  Tous  les 
materiaux  ont  6te  achetes. 

HUNTINGDON 

Banque  de  $20,000  pour  la  Merchants 
Hank    of   Canada.    205    rue    St-Jacqt 
Montreal.  Le  contral  a  ete  accorde  et 
les    travaux    doivent   commencer   bien- 
tol 

LEVIS 

Manufacture  de  limes,  sur  la  '  rue 
Comnierciale,  $5,000,  pour  la  Levis 
Piles  Co.,  rue  Comnierciale. 

LOTBINIERE 

Batisses  de  1'exposltlon,  $4,000  pour 
la  Compagnie  de  I'Expositlon  de  Lol 
biniere.    President:    Eric    Dorion,    Lol 
biniere.  Le  travail  sera  fall  a  la  jour- 
nee. 

MONTREAL 

Modifications  a  une  residence,  $3.- 
000,  pour  Mine  P.  w  Thompson,  80 
avt  iiuc   Redpath. 

Residence  de  $13,000,  dans  le  haul 
de  I'avenue  Lansdowne.  Westmount, 
pour  Laura  J.  Hart,  731  avenue  Bel- 
mont. 

Garage  de  $2,500.  560  avenue  Rock- 
land. Outremont,  pour  R.  Grothe.  Tout 
le  travail  sera  fail  a  la  journee  et  Ton 
achetera  tons  les  materiaux. 

Residence  de  $3,000,  97  rue  Jeanne 
Mance,  pour  W.  Webster,  31  rue  Wel- 
lington. Le  contrat  a  ete  accorde  et 
les    travaux    doivent   commencer. 

Modifications    a    une    residence.    $2,- 

' ■  28  avenue  du  Pare,  pour  Mine  J. 

Monarque,  Montreal. 

Reparations  et  modifications  a  3 
cottages  (2  plain-pieds  chaeunP  $3,- 
000,  17  a  21  rue  Durocher,  pour  John 
Hand,   1224  rue   Sherbrooke 

Modifications  a  une  residence  (6  fa- 
milles),  $1,200,  63  rue  Mansfield,  pour 
J.   Versailles,  90  rue  St-Jacques. 


Ecole  sur  le  boulevard  Morgan.  Mai- 
sonneuve,  pour  le  compte  de  la  com- 
mission des  ecoles  protestantes.  Tr6s., 
C.  J.  Binmore.  Cette  6cole  aura  30 
salles  de  classes  et  ce  sera  un  Edifice 
moderne. 

Moulin  a  scie,  2081  rue  Beaufort, 
pour  F.  W.  Duncan,  1801  rue  Ontario 
Est.  Les  proprietaires  se  sont  adres- 
ses  a  la  ville  pour  avoir  la  permission 
d'eriger  un  moulin  a  scie 

8  residences  demi-detach^es,  $7,000 
chacune,  sur  I'avenue  Mont-Royal, 
pour  la  Can.  Northern  Montreal  Land 
Co..  Ltd.,  263  rue  St-Jacques.  Le  tra- 
vail  sera  fait  cette  annee. 

4  residences  demi-detachees,  sur 
I'avenue  Kindersley.  Mont-Royal,  pour 
la  Canadian  Northern  Land  Co.,  Ltd.. 
263  rue  St-Jacques  La  brique  et  la 
quincaillerie  ne  sont  pas  encore  ache- 
tees. 

2  garages.  $2,000,  en  arriere  des  Nos 
458  et  460  avenue  Elm,  Westmount. 
pour  Albert  Kellnor,  458  avenue  Elm 
On  achetera  tous  les  materiaux. 

Ecurle  de  $900.  sur  la  rue  Christo- 
phe  Colomb.  pour  J.  B.  Laurent.  2211 
rue   Boy< 

Residence    de    11,200,    sur    la    rue 

Hover,    pour   A     I.einieiix.   3373  rue   St- 
Andre    Lea  materiaux  ne  sont  pas  tous 

acheti 

Entrepot  de  $1,600,  rue  Dalhousle  et 
Brennan,  pour  Geo  8  p-  >  36  rue 
Regent. 

Reparations  et  modifications  a  mi 
magasin,  $1,000,  281   rue  St  Paul,  pour 

I.     Schwartz   Co      281    ne-    St  -Paul. 

Oarage     prtve"    de    $700,    2694    rue. 

Xotre-Panie   Ouest,    pour  .1     A.    Letour- 

aeau  ,2698  rue  Notre  i  lame  Oui 
Reparations  el  modifications  a  3  re- 

sldenees,  $800,  801   rue  Iberville,  poor 

.i     \    Charbonneau,  523  avenue  de  Lo- 

rimlei 
Modifications      a      one      reside! 

$1,000,    289    rue    Peel.    POM    W     A     Wil 
kins.   2S9   rue    I 

Reparations  el  modifications  a  un 
magasin  et   a  deux  residences,  $1, I, 

398    rue    St  Antoine.    pour    K.    P.oisvert. 

396  rue  st  Antoine. 

Garage  prlv6,  $1,000,  itit  rue  Man- 
ce, POUT  E  Maranda,  1 7 1  7  rue  Mance 
Travail   a    la   join  i 

Residence  de  $1,000,  204B  me  de 
Lanaudiere,  pour  G.  Belanger,  ''>J:i  rue 

Dorion     Travail    a   la   jourii 

Residence  de  $1,600,  sur  la  rue  Du- 
pont,  pour   A    Ouiinet 

Reparations  et   modifications  a  une 

residence,    $800.    pour    V.    A.    I.aurin. 
lad  Desormeaux, 
Reparations  et    modiflcatione  a   une 

residence,   $800„  pour  I).   Pachainc 

rue  Ste-Marguerite 

Reparations  et  additions  a  des  bu- 
reaux. $800,  18  rue  Tansley,  pour  la 
Hydraulic  Machine  Co.,  Ltd 

Garage  prive"  de  $soo.  161  avenue 
Vendonie.  pour  M  Ferguson,  161  ave- 
nue  Vendome. 

Six  residences  de  $5,000  chacune. 
sur  I'avenue  Hampton,  pour  A.  M 
White.  380  avenue  old  Orchard.  La 
brique  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas 
encore  achetees. 

Entrepot  trigoriflque  de  $1,000,000. 
sur  le  port,  au  pied  de  la  rue  Beaudry. 
pour  les  conunissalres  du  Havre  du 
gouvernement.  Le  contrat  a  ete  ac- 
corde et  les  travaux  doivent  commen- 
cer. 


Garage  et  2  plain-pieds  au-dessus 
$26,000,  sur  la  rue  Sanguinet  pour  Al- 
phonse  Racine  Limited,  60  rue  St- 
Paul.  Cette  construction  avait  ete  ar- 
reted, mais  elle  sera  bientot  terminee. 

Manufacture  de  plumes  et  bureaux. 
$100,000,  pour  la  L.  E.  Waterman  I 
Ltd..  179  rue  St-Jacques. 

Entrepot  pour  la  farine  et  le  four- 
rage.  $11,000  pour  W.  L.  Hogg.  1 
rue  Notre-Dame  Est.  Travail  a  la  jour- 
nee. Le  proprietaire  a  besoin  de  ma- 
teriaux, de  machinerie  et  d'un  outil- 
lage. 

Modifications     et     additions     a     des 
ecuries  et  a  des  hangars,  $12,000.  sur 
la  rue  Harbor,  pour  la  Montreal  Light. 
Ibat    &    Power.    83    rue    Craig    Oie 
Les  materiaux  ne  sont   pas   achi 

Garage  de  $1,600.  28  avenue  Wind- 
sor. Westmount.  pour  le  Dr  J.  S.  Do- 
han.  28  avenue  Windsor.  Westmount. 
Tout  le  travail  sera  fait  a  la  journee 
et  Ion  achetera  les  materiaux. 

QUEBEC 

Addition    d'un    Stage   a    un    entrepot, 
$25,900.    sur    les    rues    St-Valier    et    St- 
Paul,  pour  P.  T.  Legare.  Limitee.  t 
St-Paul  et  St-Valier. 

Egllse   pour   la    paroisse   da    Sacre 

IT  de   Marie    (Grande  Alice).  $175.- 

Axchltecte:   Ludger  Robitaille.  2n:; 

rue  St-Jean. 

lence    de    $M.nim,    sur    la    rue 
HonrlamaqiiP.    pour    I.avoie    A;    Pi 
56  rue   Jeanne   d'Arc. 

RED    MILL.   Qu6. 

Pabrique    de   peinture    endomi 
par   le   feu   poor  plusleurs   mllliers  de 
doll.  tte   fabrlque  appartlent   a 

la  Canada  Paint  Co.  572  rue  William. 
Montreal.    Donimages  converts   par  les 

assurani  i 

STE-ANGELE   DE    LAVAL 

Magasin  et  logements,  $6,000,  pour 
.i    p    Camlrand.     Dee  Boumlsslone 

ront    bientot    detnandees     Arcbite. 

■  i in  A  Denoncourt,  136  rue  Ni 

Dame.   Ti ois  Ki\  U 

$4,000,  pour  J    P 
niirand.   Pes   travaux   doivent   conitnen- 

cer. 

SHAWINIGAN-FALLS 

Hangar  pour  l'expedition.  $60,000, 
pour  la  Canada  Carbide  Co.  On  est  a 
|{  ver  les   nit;- 

ige  de  $2,000,  pour  la  Canada 
Carbide  Co.  Pes  murs  sont  commen- 
ces 

TROIS-RIVIERES 

Cremerle  de  $10,000,  sur  la  rue  Plai- 
sance.  pour  la  Cremerle  des  Trols- 
Rlvieree   Gerant:   F,  x    Lacour 

Logements  de  $11  I  pour  la  Tide- 

water Realtie  Co.  Gerant:  A.  J.  Gouln, 
On  prepare  des  plans  pour  50  loge- 
ments sur  des  terrai  es  fle  •*>  logements 

Chacune,  an  Pare  Houliston    Pes  plans 

sont  (Mi  preparation. 

Magasin    et    logements,    $6,000,    109 

rue  Gervais.  pour  Xavier  Parocbe.  109 
rue  Gervais. 

VALLEYFIELD 

Hangars  a  grain  el  a  foin.  pour 
Francis  Dorais.  EndOmmageS  par  le 
ten  Pertee:  plusleurs  mllliers  de  dol- 
lars. 

BLACK    LAKE 

Ecole  de  $38,000.  pour  la  Commis- 
sion scolaire.  Sec.-tres.  P.   E.  Guay. 
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Le  capital  et  le  travail 


Nous  traversons  en  ce  moment  une  periode  ou 
les  problemes  economiques  les  plus  ardus  a  resou- 
dre  surgissent  de  partout  et  font  appel  a  l'intelli- 
gence  et  a  la  bonne  volonte  de  tous  pour  en  trouver 
les  solutions  desirables.  L'un  de  ces  graves  pro- 
blemes qui  s'offrent  a  la  meditation  des  plus  talen- 
tueux  economistes  aussi  bien  qu'a  celle  de  tous 
ceux  qui  prennent  a  coeur  l'interet  de  leur  pays  est 
sans  contredit  le  probleme  des  relations  entre  pa- 
trons et  ouvriers,  entre  le  capital  et  le  travail. 
Question  epineuse  s'il  en  fut,  car  elle  reveille  les  sen- 
timents d'ordre  social  qui  ont  jete  dans  l'histoire 
les  individus  d'un  meme  pays  les  uns  contre  les  au- 
tres  et  provoqu6  des  conflits  qui  ont  fait  souvent 
cbanceler  l'edifice  de  la  prosperity  nationale  des  di- 
vers pays.  Vieille  lutte  de  l'aristocratie  financi^re 
contre  la  plebe  ouvriere,  attitude  hautaine  de  la  no- 
blesse doree  a  1'egard  de  l'humble  travailleur,  res- 
sentiments  et  niepris  reveilles  tout  a  coup  par  le 
sursaut  de  la  guerre  et  par  la  conviction  qu'ont 
ceux  qui  peinent  journellement  dans  leurs  multi- 
ples et  rudes  labeurs  qu'ils  out,  sous  l'babit  mili- 
taire,  defendu  de  leurs  fatigues,  de  leur  sang  et  de 
leurs  luttes  la  propriete  et  le  capital  qui  represen- 
tent  le  patrimoine  national  et  qu'ils  ont  droit  en  re- 
tour  a  un  peu  plus  de  respect  et  a  un  traitement 
meilleur.  Crise  qu'il  etait  facile  de  preVoir  parce 
qu'elle  est  dans  I'ordre  des  choses,  parce  qu'elle  de- 
coule  de  la  logique  des  evenements  et  qu'elle  est 
lVxpression  bien  humaine  d'une  masse  qui  tend  a 
une  vie  meilleure  et  qui  s'est  bercee  de  cette  pro- 
messe  au  ronflement  des  mots  sublimes  qui  ont  ete 
prononces  des  multitudes  de  fois  devant  les  foules 
au  cours  des  quatre  dernieres  annees  de  guerre. 


Et  ce  probleme  du  capital  et  du  travail  qui 
etait  devenu  inevitable  a  la  suite  des  sacrifices  des 
uns  au  profit  des  autres,  ne  revet  pas  aujourd'bui 
un  caractere  local,  regional,  national,  mais  bien 
mondial  car  il  affecte  et  bouleverse  la  conscience 
et  l'equilibre  de  tous  les  pays  civilis. 

Pendant  les  annees  de  guerre,  les  gouverne- 
ments  de  meme  que  les  patrons  des  divers  pays  ont 
demands  a  leurs  employes  un  travail  plus  ardu  et 
plus  long,  et  les  ont  conjure'  d'aceompHr  une  tache 
au-dessus  de  l'ordinaire  au  nom  des  principes  de 
justice  que  la  guerre  essayait  d'etablir.  II  est  vrai 
que  pendant  ce  temps  l'ouvrier  recevait  plus  d'ar- 
gent,  mais  la  question  se  pose  de  savoir  si  cette 
augmentation  de  salaire  fut  proportionnelle  a 
['augmentation  du  cout  de  la  vie.  II  est  une  chose 
bien  certaine,  c'est  que  pendant  le  temps  de  la 
guerre,  nombre  de  capitalistes  ont  realise  des  pro- 
fits £normes  hors  de  proportion  avec  les  services 
qu'ils  out  rendua  a  la  communaute.  Aujourd'bui,  ce 
fait  est  exploite  pour  les  ouvriers  et  Ton  e'en  sert 
comme  d'exemple  pour  affirmer  que  tous  les  capi- 
talistes  ont  agi  de  la  meme  maniere.  Certaines  in- 
dustries de  premiere  necessite,  profitant  des  cir- 
constancea,  out  fait  apparemment  des  profits  con- 
Biderables  si  Ton  se  place  au  strict  point  de  vue  du 
rendement  sur  le  capital.  Par  exemple,  les  minote- 
ries  ont  pu  payer  un  dividende  trea  Slevd  sur  le  ca- 
pital investi.  du  fait  qu'elles  ont  exporte  leurs  pro- 
duits  et  pu  faire  un  chiffre  d'affaires  enorme  avec 
un  capital  relativenient  tres  restreint.  II  etait  cer- 
tes  plus  avantageux  pour  ces  compagnies  d'em- 
prunter  temporairement  des  banques  l'argent  dont 
elles    avaient    besoin    pour    faire    leurs    affaires. 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       /L£5T0We/m 
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plutot  que  de  faire  de  nouvelles  emissions  de  capi- 
tal-action, ce  qui  aurait  augmente  leur  capital 
d'une  maniere  permanente,  et  aurait  cree  une  si- 
tuation financiere  qui  eut  ete  embarrassante  a  la 
fin  de  la  guerre.  N'empeche  qu'il  y  a  eu  des  capi- 
talistes  qui  ont  profite  d'une  facon  deloyale  et 
deraisonnable  des  conditions  creees  par  la  guerre, 
et  que  ce  sont  ces  profiteurs,  pour  employer  le  ter- 
me  familier,  qui  ont  accredits  parmi  le  public  l'o- 
pinion  que  la  plupart  des  capitalistes  avaient  ex- 
ploits honteusement  le  public.  Aujourd'hui  que  les 
esprits  sont  montes  de  part  et  d'autres,  que  le  dese- 
quilibre  semble  avoir  gagne  notre  balance  econo- 
mique,  la  question  se  pose  de  savoir  comment  il 
sera  possible  de  retablir  d'une  maniere  equitable 
l'equilibre  entre  le  capital  et  le  travail. 

Ces  deux  groupes  sont  en  presence  dans  l'atti- 
tude  d'ennemis  irreconciliables.  D'un  cote,  les  pa- 
trons engages  dans  une  meme  ligne  de  commerce 
s'assemblent  et  discutent  la  situation.  Da  l'autre, 
les  ouvriers  s'efforcent  de  devenir  les  maitres  de  la 
situation.  De  part  et  d'autre  des  delegues  sont  nom- 
mes  pour  parlementer;  malheureusement,  chacun 
des  groupes  nomme  pour  les  representee  ceux  d'en- 
tre  eux  qui  sont  les  plus  violents  a  defendre  leurs 
interets  individuels  et  qui  loin  de  chercher  un  ter- 
rain d'entente  et  de  marcher  vers  la  conciliation,  en- 
tretiennent  un  etat  d'esprit  intransigeant  qui  empe- 
che  toute  solution.  Dans  l'un  et  l'autre  groupe,  ceux 
qui  font  preuve  d'opinions  moderees  ont  peu  de 
chose  a  dire,  ils  sont  relegues  au  second  plan;  il 
semble  que  ce  soit  la  violence  qui  doive  presider  a 
ces  assises  sociales.  Et,  pourtant,  nous  sommes 
persuades  que  les  moderes  et  les  sages  sont  les  plus 
nombreux  et  que,  parmi  les  ouvriers  comme  parmi 
les  patrons  le  voeu  le  plus  sincere  qui  domine  est  de 
voir  se  realiser  une  entente  amiable  exempte  des 
surexcitations  et  des  influences  deplorables. 

Le  gouvernement  canadien,  emu  de  cet  etat  de 
choses  et  presse  par  les  interesses,  a  nomme  recem- 
ment  des  commissions  d'enquete  qui  ont  fait  leur 
rapport  sans  cependant  offrir  de  solution  accep- 
table. 

A  notre  avis,  ce  n'est  pas  le  gouvernement  qui 
peut  trouver  une  solution  equitable  a  ce  probleme, 
parce  qu'a  son  action  se  melent  trop  d'interets  po- 
litiques.  Les  ministres,  soucieux  de  menager  la  che- 
vre  et  le  chou,  ne  peuvent  trouver  qu'une  solution 
mitigee  qui  fasse  semblant  de  regler  temporaire- 
ment  le  conflit,  mais  ne  peuvent  rien  provoquer  de 
definitif  et  d'equitable  pour  tous.  Notre  edifice  eco- 
nomique  devrait  reposer  sur  des  faits  et  des  statis- 
tiques  pouvant  convaincre  les  interesses  que  tout 
est  dans  l'ordre  des  choses.  II  n'en  est  malheureu- 
sement pas  ainsi. 

A  notre  avis,  les  organisations  commercials  et 
les  unions  ouvrieres  sont  seules  qualifiers  pour  cons- 


tituer  des  comites  conjoints  susceptibles  d'etudier 
la  solution  exacte  de  chacune  de  nos  industries  et 
de  pouvoir  etablir  la  valeur  respective  du  travail  et 
du  capital.  Ces  comites  pourraient  se  renseigner  sur 
les  conditions  qui  prevalent  dans  les  autres  pays, 
sur  la  concurrence  que  les  produits  manufactures 
au  Canada  peuvent  faire  a  l'etranger,  car  il  faut  de 
toute  necessite  que  nos  industries  nationales  se  de- 
veloppent  sur  une  base  nouvelle  leur  permettant  de 
trouver  des  debouches  sur  les  marches  mondiaux. 
Si  ces  comites  etaient  composes  d'hommes  compe- 
tents  et  surtout  independants  d'opinion,  ils  n'au- 
raient  pas  peur  de  faire  la  tache  qui  leur  incombe, 
de  rechercher  les  faits  et  de  les  faire  connaitre  ou- 
vertement  sans  tenter  d'en  attenuer  la  gravite,  et 
apres  des  semaines  et  des  mois  d'un  labeur  franc  et 
loyal,  marque  au  coin  de  la  justice,  ils  seraieht  en 
mesure  de  fournir  un  rapport  qui  serait  de  nature  a 
ramener  la  confiance  parmi  la  population  canadien- 
ne.  Ce  rapport  serait  par  lui-meme  une  grande  par- 
tie  de  la  solution  a  intervenir,  car  base  sur  des  sta- 
tistiques  et  des  preuves,  il  pourrait  servir  de  fonda- 
tion  aux  contrats  a  intervenir  entre  patrons  et  ou- 
vriers. 

Tant  que  les  faits  de  la  cause  ne  seront  pas  ri- 
goureusement  connus,  tant  que  les  deux  parties  en 
presence  ne  seront  pas  convaincues  qu'elles  recoi- 
vent  le  maximum  de  remuneration  pour  les  services 
qu'elles  rendent  respeotivement,  tous  les  traites  in- 
tervenus  ou  a  intervenir  entre  le  capital  et  le  travail 
ne  pourront  etre  etablis  en  permanence  et  les  ef- 
forts tentes  vers  une  solution,  boiteuse  dans  son 
point  de  depart,  ne  pourront  satisfaire  l'opinion  et 
retablir  cette  paix  sociale  interieure  qui  est  si  ne- 
cessaire  a  la  prosperite  d'un  pays. 


[.'EXPOSITION   PROVINCIALE   DE  QUEBEC. 


La  Commission  de  l'Exposition  Provinciale  a 
commence  1'organisation  des  grands  etalages  de  ses 
divers  palais.  Elle  accorde,  cette  annee,  une  grande 
attention  a  la  disposition  des  divers  exhibits,  sur- 
tout ceux  qui  concernent  le  commerce  et  l'indus- 
trie.  A  cause  du  profond  interet  que  determine 
cette  premiere  exposition  de  l'ere  de  la  paix,  on  voit 
un  bon  nombre  d'exposants  nouveaux.  II  est  a  sou- 
haiter  que  toutes  les  industries  et  le  commerce  de 
tout  genre  seront  representes  au  cours  de  la  pro- 
chaine  exposition. 

Les  grandes  compagnies  d'utilite  publique  ont 
decide  plus  que  jamais  cette  annee  de  donner  d'ori- 
ginales  demonstrations  de  leur  service  respectif. 
Le  Pacifique  Canadien,  le  Grand  Tronc  Pacifique  et 
les  chemins  de  fer  nationaux  du  Gouvernement,  la 
Canada  Steamship  Lines  Co.  feront  des  etalages  du 
plus  haut  interet,  a  la  fois  instructif  et  amusant. 
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Les  defectuosites  des  rapports  financiers  des  corporations 


Une  plus  grande  clarte  et  plus  de  details  demandes. 

—  II  devrait  y  avoir  une  definition  uniforme 

des  "Profits  nets". 


Une  legende  circule  autour  de  la  rue  St-Jacques 
relative  a  une  plainte  faite  a  un  honime  d'affaires  en 
vue,  concernant  le  caractere  extremement  futile  de 
Tin  formation  fournie  aux  actionnaires  dans  le  rap- 
port annuel  de  la  compagnie  dont  il  est  le  chef. 
"Mais",  repondit  notre  honime,  "quel  droit  ont  les 
actionnaires  d'avoir  d'autre  information." 

Cette  attitude  desinvolte  n'est  certes  pas  gene- 
rale,  mais  l'examen  des  etats  financiers  fournis  par 
les  corporations  canadiennes  a  leurs  actionnaires  et 
publies  dans  les  journaux,  donne  a  penser  que  le 
capitaliste  qui  achete  les  actions  de  ces  corporations 
a  marche  ouvert,  doit  y  aller  les  yeux  fermes,  a 
moins  d'avoir  des  connaissances  techniques  ou  des 
relations  commerciales  qui  lui  permettent  de  juger 
de  la  valeur  reelle  d'une  action  particuliere,  actuelle 
et  future.  En  d'autres  termes,  les  etats  financiers 
publies  par  beaucoup  de  compagnies  a  responsabi- 
lite  limitee  ne  sont  guere  intelligibles  pour  la  grande 
majorite  des  actionnaires  ou  des  acquereurs  possi- 
bles, et  dans  certains  cas,  il  y  a  intention  apparente 
de  ne  fournir  que  le  moins  d'inforniation  possible. 
Les  rapports  financiers  manquent  de  details. 

Cette  condition  d'affaires  est  due,  en  panic  au 
moins,  au  fait  bien  connu  que  la  plupart  des  gens 
qui  obtiennent  un  succes  complet  dans  leur  propre 
ligne  d'affaires,  sont  des  enfants  on  matters  d'affai- 
res sortant  de  leur  champ  particulier.  Le  peu  de 
familiarity  avec  le  jargon  de  comptabilite,  e<  l'inca- 
pacite  de  considerer  intelligiblement  les  rapports 
financiers,  se  rencontrent  souvent  parmi  des  com- 
mercants  qui  ont  pourtant  des  affaires  prosperes. 

D'autre  part,  un  capitaliste  peut  etre  pass<'> 
inaitre  en  matiere  de  comptabilite,  mais  que  vent -on 
qu'il  fasse  avec  une  entree  comme  la  suivante,  qui 
figure  dans  les  rapports  financiers  de  trop  de  corpo- 
rations canadiennes:  "Immeubles,  batisses,  machi- 
nerie  et  clientele,  $5,000,000." 

Un  tel  article  ne  dit  rien  de  precis  a  l'action- 
naire.  La  clientele,  cet  actif  familier  peut  former 
une  petite  ou  une  grande  partie  des  $5,000,000.  Les 
terrains,  les  batisses  et  la  machinerie  peuvent  re- 
presenter  un  demi  million  de  dollars  du  total,  ou 
deux  millions  de  dollars,  ou  $4,999,999.  L'immeuble 
pent  etre  pris  a  une  haute  evaluation  ou  a  une  eva- 
luation beaucoup  trop  au-dessous  de  la  valeur  reelle 
du  marche.  Les  batisses  et  la  machinerie  peuvent 
etre  ou  ne  pas  etre  taxees  a  une  evaluation  exacte 
de  depreciation.  Une  entree  de  compensation  de 
"Reserve  de  Depreciation"  parmi  le  passif  psut 
donner    au  lecteur  du    rapport  quelque  idee    de  ce 


point,  mais  pas  une  information  reelle  de  la  valeur 
reellement  depreciee  de  l'actif  de  la  compagnie. 
Assez  frequemment  cette  entree  de  compensation 
manque,  la  depreciation  ayant  ete  portee  directe- 
ment  aux  profits  et  pertes  ou  surplus.  Dans  ce  cas, 
il  serait  necessaire  de  rechercher  dans  les  etats 
financiers  de  la  maison  depuis  des  annees  pour  ob- 
tenir  meme  une  vague  idee  de  ce  qui  a  ete  fait  sous 
ce  rapport. 

De  toutes  facons,  a  moins  que  la  valeur  de 
l'actif  fixe  de  la  compagnie  soit  clairement  et  dis- 
tinctement  inscrit  sur  la  feuille  de  balance,  une  en- 
tree de  "Reserve  de  Depreciation"  dans  le  passif  ou 
une  allocation  dans  le  compte  de  profits  et  pertes 
pour  cette  reserve,  ne  dit  rien  du  tout  a  l'action- 
naire,  a  moins  que  la  base  de  ces  allocations  de  de- 
preciations ne  soit  aussi  sortie.  La  reserve  de  depre- 
ciation peut  etre  extremement  insuffisante  en  vue 
du  caractere  de  l'actif,  ou  largement  excessive,  sup- 
pi  iinani  ainsi  les  profits  et  etablissant  une  reserv 
Becrete  ou  purement  normale.  Et  lorsque,  comme 
la  chose  est  faite  parfois,  l'allocation  de  deprecia- 
tion est  jointe  aux  reparations,  aux  taxes,  au  fonds 
de  pension,  on  a  une  denii-douzaine  d'autres  items. 
in  un  total  mal  etabli,  la  recherche  d'inforniation 
ilevient   pour  ainsi  dire  impossible. 

II  y  a  une  autre  etitree  de  l'actif  tres  courante 
e1  qui  est  de  grande  importance  en  un  temps  ou  la 
plupart  des  niatieres  premieres  employees  dans  la 
manufacture  out  atteint  leur  plus  haut  niveau  ei 
sont  au  debut  dune  periode  de  baisse  des  prix:  "In- 
vent aires  a  prix  coutants  ou  au-dessous".  Cela  pen; 
Bignifier  la  plus  grande  partie  de  l'inventaire  au  prix 
contain,  avec  une  allocation  ])iirenient  nominate 
pour  le  \  ienx  stock  ou  le  stock  deprecie\  ou  cela  peut 
Bignifier  une  diminution  substantielle  du  prix  de  re- 
vienl  en  anticipation  d'une  baisse  des  marches.  La 
base  de  l'inventaire  a-t-elle  ete  changee  en  compa- 
raison  avec  celle  de  1'annee  precedente?  Les  chan- 
gements  dans  la  base  des  inventaires  pris  au  com- 
mencement et  a  la  fin  de  1'annee  tiscale  d'une  com- 
pagnie peuvent  faire  une  difference  considerable 
dans  les  profits  apparents. 

Qu'eVt-ce  qui  constitue  les  profits  nets. 

Concernant  ce  qui  constitue  les  profits,  parti- 
culierenient  "les  profits  nets',  il  y  a  une  grande  di- 
vergence de  pratique  qui  ne  peut  paraitre  que  de 
liiebreu  pour  les  actionnaires  en  general.  II  est  de 
pratique  courante  de  porter  le  montant  des  •profits 
nets"  avant  de  prendre  en  consideration  l'interet  sur 
les  obligations,  la  depreciation,  etc.,  encore  qu'il  soit 
evident  que  les  "profits  nets"  reels  ne  peuvent  venir 
qu'aprea  (pie  ces  depenses  ont  ete  rencontrees.    Une 
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mesure  d'uniformite  dans  les  methodes  des  compta- 
bles  est  infiniment  desirable  a  ce  point  de  vue  dans 
1'interet  des  actionnaires  et  des  capitalistes. 

Un  certain  degre  de  camouflage  dans  les  etats 
financiers  de  certaines  corporations  s'est  manifest? 
aussi  ces  dernieres  annees  en  ce  qui  a  trait  a  li 
taxe  de  guerre  sur  les  profits  commerciaux.  Nombre 
de  grosses  corporations  se  sont  abstenues  de  decla- 
rer a  leurs  actionnaires,  clans  leurs  etats  annuels,  1  i 
montant  de  cette  taxe  qui  leur  etait  imposee.  La 
taxe  a  ete  absorbee  dans  d'autres  items,  encore 
qu'on  puisse  supposer  que  l'importance  du  fardea  i 
ainsi  impose  soit  une  matiere  sur  laquelle  les  action- 
naires soient  justifiables  d'obtenir  des  eclaircisse- 
ments  et  des  informations  exactes. 

II  ne  fait  aucun  doute  que  dans  ces  recentes 
annees,  Taction  des  membres  de  la  profession  de 
comptable,  qui  ont  envisage  leurs  devoirs  et  obliga- 
tions au  point  de  vue  de  1'interet  public,  a  ameliore 
considerablement  le  formulaire  general  des  etats 
financiers  des  corporations  au  Canada,  il  est  cepen- 
dant  a  esperer  egalement  que  dans  la  prochaine 
revision  de  la  Loi  des  Compagnies  du  Dominion,  des 
previsions  legislatives  nouvelles  seront  mises  en  vi- 
gueur  pour  la  protection  des  actionnaires  par  la  pu- 
blication d'informations  completes  dans  les  etats 
financiers.  Un  supplement  desirable  a  la  loi  sous  ce 
rapport  serait  une  reconnaissance  par  l'executif  des 
corporations  des  droits  des  actionnaires  a  tel  point 
de  vue  comme  associes  commerciaux  veritables, 
quoique  associes  limites,  et  qu'il  soit  donne  plus 
d'information  d'importance  aux  actionnaires  et  pla- 
ceurs  d'argent  sans  porter  atteinte  aux  secrets  de 
bureaux  qui  pourraient  devenir  la  proie  des  concur- 
rents avides.  Les  exemples  que  nous  venons  de 
donner  concernant  les  bilans  et  qui  pourraient  etre 
multiplies  a  plaisir,  demontrent  clairement  cette 
necessite. 


LA    RECOLTE    DE    FRUITS    SERA    PEU 
CONSIDERABLE. 


LES  BOURSES  DE  L'ECOLE  DES  HAUTES 
ETUDES  COMMERCIALES. 


Le  Conseil  d'Administration  de  l'Ecole  des 
Hautes  Etudes  Commerciales  porte  a  la  connais- 
sance  du  public  que,  par  suite  des  nombreuses  de- 
mandes  d'admission  a  l'Ecole,  il  ne  sera  plus  accorde 
de  bourses  du  Gouvernement  pour  la  section  pre- 
paratoire. 

Des  bourses,  en  nombre  tres  limite,  sont  encore 
vacantes  pour  la  premiere  annee.  Elles  seront  mises 
au  concours.  Les  examens  a  cet  effet  commence- 
ront  le  mardi  2  septembre  a  8  heures  30  du  matin. 

Les  inscriptions  doivent  etre  adressees  au  Di- 
recteur  de  l'Ecole  avant  le  ler  septembre. 


Le  second  rapport  du  departement  de  l'Agri- 
culture,  sur  les  fruits,  laisse  prevoir  que  la  situation 
pour  les  pommes  est  moins  favorable  qu'elle  ne 
l'etait  il  y  a  quelque  temps.  La  grande  vague  de 
chaleur  que  nous  avons  eue  durant  une  bonne  par- 
tie  du  mois  de  juin  et  particulierement  durant  la 
periode  des  fieurs,  a  cause  un  tort  considerable  aux 
fruits  dans  l'Ontario  et  dans  la  Nouvelle-Ecosse, 
bien  qu'a  un  degre  moins  etendu.  Dans  Test  de 
l'Ontario  et  dans  Quebec  un  grand  nombre  d'arbres 
qui  ont  fleuri  rapidement  et  qui  semblaient  donner 
les  plus  belles  esperances  de  recolte  sont  morts  de- 
puis.  Ceci  est  certainement  la  consequence  de  l'hi- 
ver  rigoureux  de  1917-18.  Dans  la  Nouvelle-Ecosse 
il  y  a  eu  des  dommages  causes  par  la  "gale  des 
pommes",  et  par  les  insectes,  les  chenilles  en  parti- 
culier.  La  situation  semble  favorable  en  Colombie 
Anglaise. 

Les  fruits  "legers  ont  souffert  considerablement 
de  la  chaleur,  dans  la  peninsule  de  Niagara.  On 
s'attend  a  une  bonne  moyenne  de  recolte  dans  le 
district  Winoma-Grimsby,  mais  dans  toute  la  penin- 
sule, la  recolte  n'excedera  pas  50  pour  cent  de  la 
normale.  Des  rapports  de  Ste-Catherine  annoncent 
que  la  recolte  ne  surpassera  pas  30  pour  cent.  Plu- 
sieurs  des  vergers  de  la  peninsule  sont  dans  une 
condition  deplorable,  et  de  nombreux  arbres  sont 
morts  durant  les  dernieres  annees. 

Les  cerises  sont  en  petite  quantite.  Richmond 
a  moins  que  la  moitie  de  la  recolte  normale,  et 
Montmorency  a  peu  pres  la  moitie.  La  recolte  des 
prunes  ne  depassera  pas  30  pour  cent,  quelques 
especes,  comme  les  "Bradshaw"  et  les  "Yellow  Egg" 
donnent  de  meilleures  esperances. 

Les  raisins  devraient  donner  une  abondante 
moisson,  d'apres  les  rapports.  Niagara  et  Concord 
augurent  bien. 

La  recolte  des  poires  sera  faible,  30  pour  cent 
de  leur  etat  normal,  avec  quelques  petites  ex- 
ceptions. 


FARINE,  FROMENT,  POIS,  MORUE  ET  BOIS 


Une  maison  etablie  au  capital  de  250,000  francs, 
entierement  verses,  s'interesse  aux  affaires  de  fari- 
ne,  de  froment,  de  pois  de  toutes  sortes,  de  morue 
et  de  bois  de  construction;  elle  serait  heureuse  de 
trouver  des  relations  dans  ce  genre  d'affaires.  Bon- 
nes references  de  banques  fournies.  Ecrire  a  Jules 
Ruillier  &  Cie,  Pointe-a-Pitre  (Guadaloupe). 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peinture,  Vernis,  Vitres,  etc. 


La  Situation  de  la  Peinture 


La  participation  enthousiaste  a  la  campagne  de 
publicite  ayant  pour  legende  "Sauvez  la  surface  et 
vous  sauvez  tout",  la  reconnaissance  unanime  qu'il 
n'y  avait  pas  d'indication  immediate  de  baisse  de 
prix  des  materiaux,  et  la  decision  de  continuer  pour 
le  present  l'usage  de  la  carte  restreinte  des  couleurs, 
tels  ont  ete  les  points  marquants  des  declarations 
des  manufacturiers  de  peintures  et  vernis  des  Etats- 
Unis,  conjointement  avec  un  com  ii  <'•  de  ['Associa- 
tion Internationale  des  Maitres  Peintres  en  Bati- 
ments  et  Decorations  des  Etats-l'nis  et  du  Canada, 
a  leur  recente  convention  de  Cleveland. 

En  outre,  il  y  eut  une  assemblee  des  comites  de 
l'Association  Internationale  des  Peintres  en  1'. ali- 
ments et  Decorateurs  des  Etats-l'nis  et  du  Canada. 
de  l'Association  des  Manufacturiers  de  Peinture  des 
Etats-Unis  et  de  l'Association  Rationale  des  Manu- 
facturiers de  vernis  qui  prirent  en  consideration  la 
question  d'un  escompte  sur  le  materiel  vendu  aux 
maitres-peintres.  Cette  assemblee  souleva  le  point 
qu'il  n'y  avait  pas  de  disposition  de  la  part  des  ma- 
nufacturiers en  general  d'admettre  la  just<>  recla- 
mation des  maitres-peintres  demandant  a  ce  que  les 
entrepreneurs  de  peinture  benefieient  dun  escomp- 
te.  Le  montant  de  cet  escompte  et  les  details  y  re- 
latifs  etaient  des  matieres  que  les  comites  des  ma- 
nufactures n'avaient  pas  droit  de  t  randier  pour 
leurs  associations.  II  fut  done  decide*  que  les  repr6- 
sentants  soumettraient  le  sujet  a  leurs  associations 
par  leurs  bureaux  de  directeurs  qui  eux-inemes  en 
feraient  part  a  leurs  associations  a  leurs  prochaines 
assemblies  annuelles. 

A  en  juger  par  ['attitude  des  comites  des  asso- 
ciations des  manufacturiers,  les  membres  des  comi- 
tes de  l'Association  des  Maitres-Peintres  sont  sou- 
l'impression  qu'ils  ont  accompli  un  grand  pas  dans 
la  voie  d'une  meilleure  entente  entre  manufacturiers 
et  maitres-peintres.  A  ce  propos,  M.  A.  II.  BtfcGhan, 
secretaire  de  l'Association  Internationale  des  Pein- 
tres en  Batiments  et  Decorateurs,  disait :  "Xous 
sommes  satisfaits  des  progres  faits  a  cette  assem- 
blee et  nous  sommes  persuades  qu'il  ne  faudra  que 
soutenir  notre  effort  pour  obtenir  l'etablissement 
d'un  escompte  aux  maitres-peintres.  iM.  Median 
ajoute  qu'il  a  adresse  un  questionnaire  an  Bureau 
Ex6cutif  et  aux  officiers  de  l'lnternationale  relative- 
ment  a  cet  escompte  et  que  les  reponses  indiquent 
deja  tout  l'interet  souleve  par  cette  question. 

Dans  la  campagne  de  publicite  qui  est  entre- 


prise  sous  la  rubrique  "Sauvez  la  surface  et  vous 
sauvez  tout",  l'Association  Internationale  a  pris  une 
part  active  et  a  deja  coopere  avec  les  manufactu- 
riers pour  pousser  le  travail,  tant  par  son  appui  que 
par  ses  contributions  pour  l'accomplissement  de  la 
tache.  La  precedente  souscription  de  l'Association 
Internationale  a  ce  fond  publicitaire  a  ete  doublee 
a  l'assemblee  de  Cleveland.  Beaucoup  d'autres 
Bouscripteurs  ont  egalement  double  leur  don  et  il  a 
eie  annonce  qu'il  y  avait  de  disponible  pour  la  pro- 
pagande  nationale  la  somme  de  $675,000,  encore 
qu'il  y  eut  des  souseriptions  a  rentrer. 

M.  F.  .1.  Boss,  de  New-York,  membre  de  la 
l!la<  kman-Ross  Company,  agents  de  publicite,  qui 
a  la  cbarge  de  cette  campagne  de  publicite,  etait 
present  a  l'assemblee  de  Cleveland  et  donna  au  long 
le  detail  du  travail  qui  se  faisait  et  qui  restait  a  faire 
pour  lamiliariser  les  gens  du  pays  avec  la  necessite 
de  la  peinture  pour  la  preservation  de  la  propriete. 

Sur  la  question  de  l'avenir  des  prix.  M.  Luding- 
ton  Patton,  president  de  reorganisation  Regionale  de 
['Industrie  des  Peintures  et  Vernis,  fit  un  rapport 

base  BUT  les  dift'eren t es  informations  reeues  des  di- 
\i'is  presidents  regionaux  et  montrant  qu'il  y  avait 
peu  de  probability  d'un  declin  immediat  des  prix.  II 
semlile  que  la  logfque  de  la  situation,  non  seulement 
ne  le  just  die  pas,  mais  qu'une  baisse  serait  un  de- 
sastre  pour  tout  le  commerce. 

.M.  Patton  s'exprinia  comme  suit:  "Toutes  les 
regions  ont  ete  unanimement  en  faveur  de  la  con- 
tinuation de  lemploi  de  la  carte  restreinte  des  cou- 
loirs, et  que  tiente-deux  nuances  de  p?intures  de 
niaison  soient  les  numeros  reguliers  de  tous  les 
manufacturiers. 

L'avis  lbs  vingt-cinq  regions  relativement  a  la 
reduction  des  termes  de  ventes  de  peinture  de 
BOixante  jours,  2  pour  cent  pour  le  comptant  a  10 
jours,  a  trente  jours  et  1  pour  cent  pour  paiement  a 
dix  jours,  est  que  le  temps  n'est  pas  propice  pour 
cette  reduction  de  termes  d'autant  que  les  termes 
du  vernis  n'ont  pas  6te  reduits. 

La  question  primordiale  qui  occupe  l'esprit  de 
tous  ceux  qui  emploient  des  peintures  et  des  vernis, 
marchands,  jobbers  et  manufacturiers,  est  celle  de 
['augmentation  du  prix  de  la  construction  pendant 
la  guerre  qui  contribua  beaucoup  a  l'inaction  de 
l'industrie  de  la  construction. 

On  estime  que  le  public  en  general  ne  s'est  pas 
rendu  compte  en  general,  que  les  manufacturiers 
individuels  n'ont  fait  aucune  augmentation  dans 
leurs  prix  depuis  plus  d'un  an.  et  que  malgre  l'aug- 
mentation  enorme  des  matieres  premieres  qui  s'est 
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produite  apres  que  les  prix  actuels  furent  etablis, 
les  prix  de  la  peinture  et  des  vernis  n'ont  pas  ete 
augmentes.  La  guerre  eut-elle  continue  trente  jours 
de  plus  que  les  manufacturiers  de  peintures  et  ver- 
nis auraient  ete  forces  de  declarer  une  forte  aug- 
mentation de  leurs  prix  de  vente.  Depuis  la  signa- 
ture de  l'armistice  quelques  matieres  premieres  ont 
baisse  de  prix,  mais  les  prix  moyens  de  toutes  les 
matieres  premieres  entrant  dans  la  manufacture  de 
la  peinture  et  des  vernis  sont  materiellement  plus 
eleves  qu'ils  ne  l'etaient  quand  les  prix  actuels  fu- 
rent fixes. 

En  outre  de  la  situation  de  la  matiere  premiere, 
l'industrie  dans  son  ensemble  est  sujette  a  des  aug- 
mentations enormes  dans  le  cout  de  manufacture, 
dans  le  cout  de  la  main-d'oeuvre,  et  de  tous  les  items 
qui  entrent  dans  la  manufacture  et  la  vente  des 
peintures  et  vernis.  L'impression  demeure,  cepen- 
dant,  que  le  succes  du  programme  de  reconstruction 
comprenant  le  mouvement  denomme  le  "Construi- 
sez  votre  chez-vous"  entrepris  dans  differentes  vil- 
les,  depend  de  la  cooperation  des  manufacturiers, 
des  marchands  et  de  la  main-d'oeuvre  dans  un  ef- 
fort concerte  pour  empecher  d'autres  hausses,  et 
que  toute  nouvelle  avance  du  prix  de  la  peinture  et 
autres  materiaux  de  construction  mettrait  serieuse- 
ment  en  danger  le  succes  de  la  campagne  du  "Sau- 
vez  la  surface"  recemment  lancee  par  les  commer- 
ces de  peintures  et  commerces  allies. 

Pour  nous  rendre  compte  des  possibilites  de  la 
vente  de  la  peinture,  considerons  que  la  propriete 
construite  aux  Etats-Unis  s'elevait,  suivant  les  sta- 
tistiques  de  nos  voisins  en  1916,  a  $51,000,000,000. 
II  est  tres  modere  de  dire  que  cette  propriete  se  de- 
precie  en  moyenne  d'au  moins  2  pour  100  par  an, 
ce  qui  donne  une  existence  moyenne  de  50  ans  par 
batisse.  Cette  depreciation  en  dollars  et  en  cents 
represente  done  une  perte  annuelle  de  $1,000,000,- 
000,  par  l'usure  et  les  intemperies,  a  moins  que  des 
precautions  ne  soient  prises  pour  eviter  cette  perte. 
De  fait,  cette  perte  est  reduite  a  une  deterioration 
veritable  de  $800,000,000  par  an,  parce  que  par  un 
peinturage  soigneux  a  des  intervales  reguliers  les 
proprietaires  epargnent  $200,000,000  de  deteriora- 
tion par  an  au  taux  actuel  de  repeinturage  et  de 
revernissage. 

On  peut  assimiler  le  peinturage  a  l'assurance 
contre  l'incendie.  Tous  deux  sont  une  forme  de 
protection  et  si  les  Americains  assuraient  par  la 
peinture  leur  batisse  aussi  soigneusement  qu'ils 
l'assurent  contre  l'incendie,  ils  devraient  payer  cha- 
que  annee  pour  cette  garantie  contre  la  deteriora- 
tion de  la  propriete  la  somme  de  $1,700,000,000. 

L'assurance-peinture,  toute  aussi  sure  dans  sa 
prevention  de  pertes  que  l'assurance-feu  dans  son 
indemnisation  des  pertes,  est  loin  d'etre  aussi  cou- 
teuse.  La  somme  de  $500,000,000  depensee  par  an 
par  le  peuple  americain  pour  la  peinture  necessaire 


au  repeinturage  de  la  propriete  construite  ameri- 
caine  tous  les  trois  ans,  reduirait  la  deterioration  a 
quelque  chose  d'insignifiant. 

Les  memes  conditions  existent  au  Canada.  Les 
marchands  devraient  done  faire  comprendre  au 
public  qu'un  dollar  depense  en  peinture  preserve 
d'une  perte  par  deterioration  de  $2.00.  Un  pays  qui 
repeint  et  revenit  ses  immeubles  tous  les  trois  ans, 
conserve  la  propriete,  et  e'est  la  une  necessite  et 
une  question  de  vitalite  nationale. 

Si  la  propriete  du  pays  etait  convenablement 
conservee  par  le  repeinturage  et  le  revernissage, 
l'industrie  qui  fournit  ces  materiaux  progresserait 
considerablement. 


POURQUOI     EMPLOIE-T-ON     MOINS     DE     COU- 

LEURS  DE  FONDS  QU'IL  Y  A  QUELQUES 

ANNEES 


Quelle  est  a  votre  avis,  la  raison  pour  laquelle 
les  couleurs  de  fonds  du  Japon  sont  moins  em- 
ployees aujourd'hui  qu'il  y  a  20  ou  25  ans?  Est-ce 
par  suite  de  I'apparition  de  l'automobile  et  du  ca- 
mion a  traction  mecanique  et  par  consequent  la 
disparition  des  voitures  de  boas,  buggies  et  autres 
vehicules  de  l'ancien  temps?  Pouvez-vous  m'e- 
clairer  sur  la  question? 

Reponse. — Vous  avez  frappe  juste,  mais  il  y 
a  aussi  d'autres  causes  a  la  reduction  de  l'emploi 
des  couleurs  du  Japon.  Lorsque  les  carrosseries  de 
l'Ouest  des  Etats-Unis  etaient  encore  sur  le  marche, 
offrant  3  buggies  pour  $100.00,  les  ventes  se  chif- 
fraient  par  centaines  de  mille,  sinon  par  millions 
annuellement.  Les  autos  etant  construits  en  metal 
ne  demandent  pas  tant  de  couches  de  fond  et  les 
fabricants  de  vernis  ne  tarderent  pas  a  voir  la  un 
grand  ecoulement  de  leurs  produits  en  offrant  de 
l'email  colore  aussi  bien  que  du  vernis  clair,  l'email 
employe  depuis  de  longues  annees  par  les  chemins 
de  fer  pour  les  machines  et  les  locomotives  leur  en 
donnat  l'idee.  C'est  ainsi  que  les  principaux  fabri- 
cants de  vernis  firent  des  profits  ou  plutot  augmen- 
terent  leurs  ventes  aux  depens  des  broyeurs  de  cou- 
leurs. Et  bien  que  quelques  peintres  de  voitures  et 
d 'automobiles  continuent  a  employer  les  couleurs 
japonaises  pour  leurs  premieres  couches,  l'email 
colore  qui  seche  vite  commence  a  prendre  l'avan- 
tage,  parce  qu'il  est  plus  expeditif  dans  les  ateliers 
de  reparations. 


LOTS  A  VENDRE  OU  A  ECHANGER. 


Deux  lots  de  25  par  100  pieds,  situes  dans  la 
paroisse  de  St-Joseph  de  la  Riviere  des  Prairies, 
Montreal,  et  portant  les  numeros  185  et  186.  Les 
titres  seront  donnes  clairs.  On  vendrait  ou  on 
echangerait  contre  an  automobile  Ford.  Pour  in- 
formations, s'adresser  a  Jos.  Baillargeon,  marchand, 
St^Martin,  Polduc,  Beauce. 
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LE  RAYON  DES  OU- 
TILS DANS  LE  MAGA- 
SIN  DE  QUINCAILLE- 
RIE  PEUT  ETRE  TENU 
AVEC    PROFITS. 


Quelques     idees     emises 
par     M.     H.-A.     Bernier. 


7S- JUNE-IS. 


"Faites  un  profit  sur  tout  article  que  vous  ven- 
dez",  telle  est  la  breve  mais  significative  remarque 
faite  recemment  par  M.  H.-A.  Bernier,  proprietaire 
de  la  Bernier  Hardware  Co.,  126  rue  St-Laurent, 
Montreal,  a  quelqu'un  qui  discutait  avec  lui  des  pro- 
blemes  de  la  vente  des  outils. 

Le  stock  d'outils  de  la  maison  Bernier  est  tres 
bien  compose  et  son  proprietaire  en  est  enthousias- 
te,  empresse  qu'il  est  a  assurer  le  service  qu'il  aime 
a  donner  an  public  acheteur  en  surveillant  la  vente. 
M.  Bernier  s'est  applique  a  faire  cboix  d'un  boil 
stock,  d'une  qualite  d'outils  qui  donne  satisfaction 
a  ceux  qui  les  emploient  et  qui  raniene  la  clientele 
jiu  magasin,  chose  que  tout  marchand  recherche. 

En  ce  qui  a  trait  au  stock,  on  peut  mentionner 
que  la  Cie  Bernier  se  complait  a  repondre  a  toutes 
les  demandes.  Ceci  s'accomplit  comme  specific  plus 
haut  par  l'emmagasinage  d'un  stock  qui  reponde 
aux  besoins  actuels  ou  prevus  du  commerce.  Les 
mecaniciens,  les  menuisiers  et  autres  sont  regus 
courtoisement  a  ce  magasin  qui  leur  offre  a  choisir 
une  variete  d'outils  qui  en  fait  des  clients  per- 
manents. 

"Les  commie  et  les  marchandises  sont  deux 
grands  facteurs  du  succes  dans  un  commerce  de 
quincaillerie",  dit  M.  Bernier.  Ceci  implique  que  le 
marchand  de  quincaillerie  doit  passer  beaucoui)  de 
temps  a  s'assurer  et  garder  un  bon  personnel  per- 
manent. M.  Bernier  a  eu  des  difficultes  de  cette 
nature  pendant  la  guerre,  mais  comme  les  antics. 
elles  tendent  a  disparaitre  a  present.  Les  outils 
furent  tres  difticiles  a  obtenir  pendant  lea  quatre 
ans  de  guerre,  mais  la  compagnie  en  question  sut. 
malgre  cela,  maintenir  son  commerce.  M.  Bernier, 
soucieux  de  l'aspect  de  son  magasin.  drease  lui- 
meme  ses  vitrines,  il  est  passe  mattre  dans  eel  art. 
C'est  que  ce  commercant  avisc  a  des  idees  bien  de- 
finies  a  ce  sujet.  Nous  avons  frequemment  passe 
devant  son  magasin  et  jamais  nous  n'avons  eu  l'oc- 
casion  de  remarquer  que  ses  vitrines  etaient  pau- 
vrement  soignees  on  negligemment  arrangees. 

"Le  seul  moment  ou  je  puis  dresser  mes  vitri- 
nes est  le  soir",  dit  M.  Bernier.  "Le  meilleur  moyen 
a  prendre  pour  obtenir  un  bon  resultat  est  de  deci- 
der la  sorte  de  marchandises  que  Ton  desire  mon- 
trer,  de  les  rendre  bien  nettes  et  propres  et  de  les 
grouper,  ensuite  cela  ne  prend  pas  de  temps  a  faire 


ehoix  de  ce  qu'il  faut.  Le  tout  est  d'avoir  pret  a 
portee  de  la  main  ce  qu'on  veut  mettre  en  etalage 
et  alors  le  travail  s'accomplit  plus  vite  et  mieux." 
C'est  ainsi  que  dans  ce  magasin,  a  l'interieur  aussi 
bien  que  dans  les  vitrines,  le  stock  d'outils  n'est  pas 
cache,  mais  bien  mis  en  evidence,  de  la  facon  la 
plus  attrayante  pour  le  client.  Les  ventes  sont  sug- 
gerees  dans  bien  des  cas  par  la  vue  des  marchan- 
dises qui  ne  peut  manquer  de  frapper  l'oeil  du  visi- 
teur.  Les  tiroirs  sont  echantillonnes  dans  les  rayons 
de  facon  bien  nette  et  effective.  Les  grands  outils. 
coffres  a  outils,  machines  a  scies  circulaires,  etc., 
sont  places  sur  le  plancher,  sur  des  caisses  ou  ail- 
leurs,  suivant  les  besoins.  L'idee  est  de  placer  les 
outils  la  ou  ils  pourront  creer  le  plus  facilement  une 
bonne  impression.  Cette  disposition  etant  adoptee, 
les  ventes  se  font  beaucoup  plus  rapidement. 

Se  rapportant  a  l'usage  intensif  des  vitri; 
M.  Bernier  en  a  toujours  eu  soin  jusque  dans  les 
moindres  recoins.  L'espace  en-dessous  des  vitrines 
principales  est  employe  a  cette  fin  et  des  etalages  y 
sont  faits  regulierement.  Ces  etalages  sont  changes 
regulierement  et  par  l'arrangement  de  petites  1am- 
pes  incandescentes  produisent  le  soir  un  effet  qui 
attire  l'attention  du  passant.  Des  recouvrements 
de  planchera  appropriea  sont  faits,  des  echafauda- 
ges  de  differentes  hauteurs  sont  amenages  et  une 
foia  comptetee,  cliaque  vitrine  est  fort  attrayante  et 
gagne  le  prix  de  son  loyer. 

Parlant  des  ventes,  M.  Bernier  mentionne  les 
classes  de  marchandises  qui  out  ete  en  forte  de- 
mande  pendant  la  guerre.  Du  fait  de  l'elan  donne 
a  la  construction  maritime,  les  outils  pour  ces  ou- 
vrages  ont  ete  l'objet  de  fortes  ventes. 

"Nous  avons  vendu  environ  deux  grosses  d'her- 
minettes  (adzes)  pour  navires",  dit  M.  Bernier,  "et 
elles  etaient  de  la  meilleure  qualite  qu'on  put  ache- 
ter.  Le  modele  que  nous  avons  vendu  etait  exacte- 
nient  celui  qui  repondait  aux  besoins  des  menui- 
siers pom-  construction  des  navires  et  la  seule  diffi- 
cult^ l'ut  de  pouvoir  s'en  procurer  suffisaniment. 
Le  prix  fut  une  question  secondaire  du  moment 
qu'on  pouvait  avoir  le  modele  voulu." 

En  ce  qui  a  trait  a  l'achat  des  marchandises, 
M.  Bernier  emet  les  idees  suivantes:  "Le  paiement 
comptant  est  de  bonne  politique;  il  entraine  plus  de 
soin  dans  l'achat  et  il  me  force  a  mieux  connaitre 
l'etat  de  mon  stock.  Un  honime  se  preoccupera 
plus  de  savoir  quelle  quantite  de  stock  il  lui  reste 
dun  article,  avant  d'acheter,  s'il  paye  au  comptant. 
En  outre,  cela  contribue  a  lui  donner  un  meilleur 
nom  et  si  un  prix  plus  avantageux  peut  etre  obtenu 
sur  une  ligne  de  marchandises,  c'est  a  lui  que  cette 
occasion  sera  offerte  par  la  maison  qui  y  consent." 

Comme  relate  au  debut  de  cet  article.  M.  Ber- 
nier est  hue  que  tout  marchand  doit  faire  un  profit 
sur  chaque  article  vendu.  Pour  s'en  assurer,  il 
ajoute  les  depenses  de  vente  au  prix  de  revient  d'un 


38 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  11  ljuillet  1919 


Vol.  XXXII  —  No  28 


article  donne  avant  de  le  marquer.  La  chose  se  fait 
en  consultant  le  chiffre  des  depenses  pour  l'annee 
precedente.  De  cette  maniere,  le  systeme  d'a-peu- 
pres  est  ecarte. 

"Nous  ecoulons  notre  stock  environ  cinq  fois 
par  an,  en  temps  normal",  dit  M.  Bernier,  "et  cette 
proportion  s'est  maintenue  assez  bien,  encore  que 
les  ventes  d'outils  aient  diminue  quelque  peu."  En 
regie  generale,  il  est  admis  que  les  ventes  d'outils, 
en  saisons  normales,  s'elevent  a  environ  30  pour  100 
des  ventes  totales  de  quincaillerie.  Pendant  la  pe- 
riode  de  guerre,  il  a  ete  fait  beaucoup  d'affaires 
d'outils  avec  les  ouvriers  en  munitions. 

Les  compas  d'epaisseur,  les  micrometres,  les 
jauges,  etc.,  furent  des  articles  de  forte  vente. 

En  fin  de  compte,  M.  Bernier  conclut:  "II  n'y  a 
pas  de  raison  pour  que  le  marchand  de  quincaillerie 
ne  gagne  pas  d'argent  a  present.  Je  pourrais  don- 
ner  bien  des  exemples  ou  de  bons  profits  ont  ete 
realises  l'an  dernier." 


LA    CONNAISSANCE    DES    BROSSES    EST    UNE 
GROSSE  AIDE  POUR  LA  VENTE 


DANS  LE  MONDE  DE  LA  QUINCAILLERIE. 


M.  McCrae,  de  l'American  Pencil  Co.,  New- 
York,  etait  recemment  de  passage  a  Montreal. 

M.  T.  F.  Shurley,  de  la  T.  F.  Shurley  Co.,  Ltd., 
Ste-Catherines,  vient  de  passer  quelques  jours  a 
Montreal. 

M.  W.  S.  McLennan,  gerant  general  des  ventes 
de  Brandram-Henderson,  Ltd.,  Montreal,  a  passe 
quelques  jours  de  vacances  dans  le  district  Lau- 
rentien. 

M.  John  Richardson,  de  Richardson  et  Bureau, 
agents  manufacturiers,  Montreal,  est  en  voyage 
dans  les  Provinces  Maritimes. 

M.  Chester  A.  Holkesvig,  surintendant  du  de- 
partement  des  couleurs  seches  de  McArthur,  Irwin, 
Ltd.,  a  passe  plusieurs  semaines  dans  les  territoires 
de  Montana  et  Dakota. 

M.  W.  Shyne,  representant  la  Peterborough 
Lock  Co.,  etait  recemment  a  Montreal. 

M.  Max  Hill,  de  James  Walker  Hardware  Co., 
Ltd.,  est  en  vacances  a  Grand  Isle,  Lac  Champlain. 

M.  Harry  Hanson  est  entre  chez  Lewis  Bros., 
Ltd.  M.  Hanson  vient  de  Peterborough  et  repre- 
sentait  l'Hyslop  Co.,  de  Toronto,  dans  le  Centre  de 
l'Ontario  depuis  plusieurs  annees.  II  continuera  a 
visiter  cette  region  pour  le  compte  de  Lewis  Bros., 
et  y  vendra  des  accessoires  et  equipements  d'auto. 

La  Levis  File  Co.,  Ltd.,  de  Levis,  P.Q.,  a  obtenu 
une  charte. 

La  Quebec  Asbestos  Products  Co.  a  ete  enre- 
gistree  a  Quebec. 

La  Percival  Plow  &  Stove  Co.,  de  Merrickville, 
Ont.,  projette  d'agrandir  son  usine. 


Pour  vendre  de  facon  ef ficace  les  meilleures 
qualites  de  brosses  a  peinture,  il  est  necessaire  de 
connaitre  comment  l'article  est  fait,  car  l'informa- 
tion  ainsi  fournie  au  client  suscite  plus  d'interet  et 
demontre  mieux  la  valeur  de  l'article.  II  est  bon  de 
souligner  si  les  brosses  sont  faites  avec  des  crins 
plus  serres  et  meilleurs,  si  la  brosse  est  convenable- 
ment  equilibree  de  facon  a  ce  que  le  travail  soit 
plus  facile,  que  le  fini  soit  meilleur,  enfin  de  speci- 
fier tout  ce  qui  peut  ajouter  a  sa  valeur.  Faites  sa- 
voir  a  vos  clients  que  vous  leur  vendez  du  service  et 
non  pas  seulement  des  brosses  et  vous  serez  surpris 
de  voir  la  facilite  avec  laquelle  vous  vendez  les  lignes 
de  prix  plus  eleves. 

Tenez  toujours  votre  stock  de  brosses  a  pein- 
ture proche  de  votre  stock  de  peinture,  et  rappelez- 
vous  toujours  d'offrir,  non  une  brosse,  mais  plu- 
sieurs quand  vous  vendez  de  la  peinture.  Un  outil 
a  chassis,  une  brosse  a  peinture  et  une  brosse  a 
vernis  sont  presque  toujours  necessaires  et  on  de- 
vrait  faire  un  effort  pour  vendre  un  article  de  cha- 
cune  de  ces  lignes.  Lorsque  vous  avez  fait  la  vente, 
enseignez  a  votre  client  comment  prendre  soin  de 
ces  objets,  il  appreciera  ce  service. 

Presque  toutes  les  villes,  la  votre  comme  les 
autres  ont  besoin  de  peinture  apres  ces  quatre  der- 
nieres  annees*  de  guerre.  En  ayant  un  stock  bien 
assorti  de  peintures  et  de  brosses,  vous  pouvez  etre 
sur  d'attirer  l'attention  des  acheteurs  de  votre  lo- 
cality. 

Les  remarques  ci-dessus  s'appliquent  principa- 
lement  aux  brosses  pour  peintres,  mais  le  mar- 
chand de  quincaillerie  se  rend-il  compte  des  possi- 
bility de  ventes  considerables  qui  s'offrent  en  fait 
de  brosses  de  menage?  Toute  maison  d'habitation 
devrait  avoir  un  balai  en  crin  qui  nettoye  et  epous- 
sette  mieux  et  coute  moms  cher  relativement  par- 
cequ'il  dure  plus  longtemps.  Dans  les  pays  d'Euro- 
pe,  seuls  les  balais  en  crin  sont  employes  et  l'aug- 
mentation  continuelle  de  leur  emploi  n'est  limitee 
que  par  le  peu  d'effort  educationnel. 

Quel  interieur  de  maison  peut  se  dire  bien 
equipe  sans  un  balai  en  crin,  une  brosse  a  rampe, 
une  brosse  a  poele,  une  brosse  a  chaussure,  une 
brosse  a  vetements,  une  brosse  a  casserole,  une 
brosse  a  vitres,  une  brosse  a  clous,  etc.  La  propre- 
te  de  la  maison  exige  toutes  ces  brosses.  Comme 
pour  les  brosses  a  peinture,  la  vente  des  brosses  de 
menage  est  stimulee  et  augmentee  par  les  etala- 
ges.  Une  maniere  de  faire  cela  de  facon  efficace  est 
d'employer  sur  les  comptoirs  ou  sur  les  tables,  des 
paniers  en  broche  avec  une  ligne  de  brosses  dans 
chacun  d'eux,  la  serie  comprenant  tous  les  prix.  II 
est  toujours  bon  d'etiqueter  les  prix. 
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Les  poeles  et  les  jouets 

Comment    un    marchand    les   tient   en    magasin    et   comment  il  en  tire  profit. 


Le  probleme  de  la  vente  des  poeles  est  des 
plus  importants  et  un  de  ceux  qui  interessent  la 
plupart  des  marchands  de  quincaillerie.  Je  ne  vais 
pas  ici  envisager  la  question  sous  tous  ses  angles. 
Je  ne  vais  pas  essayer  de  vous  dire  comment  vendre 
des  poeles,  car  je  sais  qu'il  y  a  des  homines  qui  liront 
ces  lignes  qui  vendent  des  poeles  depuis  plus  long- 
temps  que  moi  et  qui  en  vendent  plus  que  moi  et 
qui  sont  meilleurs  vendeurs  que  je  ne  le  suis.  Ce 
que  je  pretends,  c'est  tout  simplement  faire  connai- 
tre  mon  experience  comme  je  l'ai  acquise  dans  le 
passe  et  comme  je  la  vois  aujourd'hui.  Dans  la 
vente  des  poeles,  trois  choses  sont  necessaires: 

1.  Bien  mettre  en  etalage  ses  marchandises; 

2.  Connaitre  ses  articles  et  avoir  confiance 
en  eux; 

3.  Faire  un  profit  sur  ses  marchandises. 
Pour  faire  un  bon  etalage,  il  n'est  pas  neces- 

saire  d'avoir  sur  votre  plancher  en  menie  temps 
plus  de  six  poeles,  six  bruleurs  has,  et  six  poeles 
pour  tous  combustibles,  Willez  a  ce  qu'ils  soient 
gardes  ensemble  et  systematiquement  arranges  et 
qu'ils  soient  joliment  noircis  et  polis  anx  parti  s 
nickelees.  lis  doivent  etre  eleves  du  plancher  de  six 
a  huit  pouces  et  il  faut  prendre  soin  que  la  plate 
forme  et  le  fond  soienl  agr&ablemenl  peints. 

Cela  ne  fait  aucune  difference  que  les  poeles 
soient  devant  ou  au  fond  du  magasin  du  momenl 
que  vous  avez  une  bonne  lumiere  pour  les  eelairer. 
Ayez  souvent  un  poele  dans  votre  vitrine.  Carnissez 
gentiment  la  vitrine  de  facon  a  ce  que  les  gens  qui 
passent  soient  attires  par  son  apparence,  car  je  crois 
que,  selon  le  vieux  dicton,  "les  marchandises  Men 
etalagees  sont  a  moitie  vendues". 

Connaissez  vos  marchandises. 

Je  crois  que  la  personne  qui  ne  tient  qu'une 
ligne  s'en  trouve  bien.  Mettez-vous  en  rapports 
avec  une  maison  que  vous  savez  devoir  garantir 
ses  marchandises,  pour  que  vous  puissiez  avoir 
toute  confiance  en  elle.  Connaissez  entierement 
vos  marchandises  par  Vous-nieme  aussi  bien  que 
celles  de  vos  concurrents.  Sachez  comment  elles 
sont  construites  de  facon  a  ce  que  lorsqu'un  client 
entre  dans  votre  magasin  et  demande  k  voir  un 
poele,  vous  puissiez  savoir  quelle  sorte  de  poele  il 
desire  et  lui  montrer  celui  que  vous  croyez  devoir 
le  mieux  repondre  a  ses  besoins.  Ne  vous  contentez 
pas  d'ouvrir  la  porte  du  poele  et  de  dire:  "Voyez 
comme  le  four  est  joli  et  spacieux",  de  soulever  le 
couvercle  en  disant  que  le  foyer  est  beau  et  profond 
et  de  lever  le  couvercle  du  reservoir  pour  appeler 
l'attention  sur  le  fait  qu'il  contient  de  deux  a  trois 
seaux  d'eau  et  ensuite  de  donner  le  prix. 


Celui  qui  agit  ainsi  n'est  qu'un  preneur  de  com- 
mande  et  non  un  vendeur,  et  je  doute  qu'il  puisse, 
de  cette  maniere,  prendre  beaucoup  de  commandes. 
Cela  exige  un  vendeur  ayant  beaucoup  de  tact  pour 
vendre  un  poele.  Vous  devez  montrer  tous  les  de- 
tails du  poele  a  votre  client.  Peu  importe  le  point 
de  depart.  C'est  le  resultat  final  qui  compte.  Et 
lorsque  vous  avez  explique  entierement  les  avanta- 
ges  d'un  poele  a  l'acheteur  qui  vous  ecoute  attenti- 
vement,  vous  avez  impregne  a  son  esprit  l'idee  que 
ce  poele  est  le  seul  qui  puisse  faire  veritablement 
son  affaire,  et  il  a  le  desir  de  l'acheter  parce  qu'il  se 
rend  compte  qu'il  en  obtiendra  une  bonne  cuisson, 
qu'il  eii  n'-alisera  economie  de  combustible  et  que 
ci  i  article  de  menage  durera  nombre  d'annees  et 
par  consequent  vaudra  l'argent  depense  a  sou  ac- 
quisition. 

Faites  votre  profit. 

Je  crois  que  c'est  a  ce  point  de  vue  que  nous 
manquons  presque  tous.  Nous  ne  demandons  pas 
pour  nos  poeles  un  prix  qui  nous  permette  de  faire 
un  bon  profit  el  c'est  pourquoi  nous  perdons  de 
notre  enthousiasme  a  cette  vente. 

Depuis  cinq  ans  j'ai  change  ma  marge  de  prix 
sin-  la  vente  des  poeles.  Je  m'etais  aperc.ii  que 
j'avais  trop  d 'argent  sur  mes  livres,  alors  que  cet 
argent  aurail  du  §tre  a  la  banque,  J'avais  l'habitude 
rle  vendre  les  poeles  a  longs  termee  de  credit  et  par 
peiits  paiements.     Je  cessai  cette  pratique. 

J'ai  un  prix  sur  mes  poeles  et  je  ne  donne  qu'un 
article  avec  chaque  poele.  c'est  le  premier  raccord 

de  tuyau. 

A  ceux  qui  ne  payenl  pas  an  comptant,  je  vends 
a  soixante  jours  en  lour  demandant  un  tiers  ou  moi- 
tie du  prix  tout  de  suite  disant  que  ce  n'est  la  qu'une 
accommodation,  et  ils  payenl  souvent  avant  que  les 
soixante  jours  soient  ecoules.  Aujourd'hui,  la  moitie 
de  mes  clients  an  moins  payent  au  comptant  pour 
leurs  poeles  et  j'espere  que  hientot  tous  les  poeles 
que  je  vendrai  le  Beronl  de  cette  facon. 

I 'our  un  poele  qui  coiite  $40.00,  prix  de  facture. 
ajoutez  $5.00  pour  la  manutention  et  l'einballage,  et 
vous  ne  pourrez  vendre  ce  poele  a  moins  de  $65.00; 
pour  un  poele  qui  coiite  $60.00.  prix  de  facture, 
ajoutez  $."..ii(i  et  vous  ne  pourrez  vendre  ce  poele 
moins  de  $95.00  pour  faire  un  profit  legitime,  car 
c'est  quelque  chose  que  vous  ne  vendrez  pas  au 
client  tous  les  ans  et  votre  magasin  doit  en  tirer  un 
bon  et  legitime  profit. 

Cela  ne  prend  pas  de  temps  pour  vendre  un 
poele,  pas  plus  de  dix  a  trente  minutes.   Vous  prenez 
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souvent  plus  de  temps  a  montrer  a  un  menuisier 
une  scie  a  mains.  Vous  prenez  les  scies  de  leur  rate- 
lier  et  enlevez  les  boites  du  rayon  et  laissez  les  scies 
sur  le  comptoir  pour  que  l'acheteur  puisse  les  exa- 
miner a  loisir  et  finalement  faire  son  choix.  II  en  est 
de  meme  pour  un  macon  qui  desire  une  truelle.  II 
vous  fait  descendre  toutes  les  boites  de  vos  rayons 
avant  de  fixer  son  choix.  II  en  est  de  meme  pour 
beaucoup  d'autres  choses  sur  lesquelles  vous  ne  ga- 
gnez  que  25c,  50c  ou  $1.00,  tandis  que  le  poele  dans 
le  meme  temps  de  vente  vous  fait  gagner  de  $10.00 
a  $30.00.    C'est  la  un  point  qui  compte. 

Les  profits  dans  les  jouets. 

II  y  a  neuf  ans,  je  me  lancai  dans  le  commerce 
des  jouets;  j'avais  quelque  reticence  relativement  a 
cette  ligne,  ne  sachant  comment  elle  pourrait  fami- 
liariser  avec  la  ligne  de  quincaillerie.  Je  n'etais  pas 
satisfaits  de  mon  commerce  des  fetes,  bien  que  je 
tenais  en  magasin  plusieurs  articles  pour  enfants, 
tels  que  wagonnets,  velocipedes,  automobiles  d'en- 
fants,  etc.,  aussi  decidai-je  de  me  lancer  dans  le 
commerce  des  jouets.  J'y  plagai  environ  $1,000  et 
pris  une  ligne  complete  de  poupees,  de  teddy  bears, 
de  jeux,  de  livres  d'histoires,  etc.  Je  n'ai  jamais  eu 
a  regretter  cette  decision  et  ce  placement. 

Mes  ventes  de  poeles  sont  pratiquement  termi- 
nees  le  5  novembre,  et  du  fait  de  l'espace  limite  dont 
je  dispose,  je  place  les  poeles  qui  me  restent  sur  une 
plate-forme  que  j'ai  amenagee  a  cet  effet.  Ensuite 
j'eleve  les  plate-formes  que  j'ai  sur  le  plancher  prin- 
cipal a  hauteur  d'un  table  et  je  les  couvre  de  toile, 
puis  j'y  etends  les  jouets  de  maniere  a  les  montrer 
a  leur  meilleur  avantage.  Je  fais  un  bel  etalage  de 
vitrine  et  vers  le  10  du  mois  je  suis  pret  pour  mon 
commerce  de  jouets.  Non  seulement  on  fait  un  bon 
pourcentage  de  profit  sur  ces  marchandises,  mais 
aussi  elles  amenent  des  foules  de  gens  au  magasin 
qui  s'attardent  a  y  acheter  les  mille  et  un  articles 
que  vous  vendez  en  fait  de  quincaillerie,  tels  que 
toutes  especes  de  coutellerie,  articles  en  aluminium, 
articles  en  granit,  tordeuses,  lessiveuses,  bicyclet- 
tes,  etc. 

'  Si  vous  emettez  un  doute  si  la  chose  est  profi- 
table, essayez-en,  car  a  mon  sens,  j'ai  trouve  cela 
on  ne  peut  plus  avantageux.  Si  Ton  ajoute  que 
uuatre-vingt-quinze  pour  cent  de  ce  commerce  se 
fait  au  comptant,  je  puis  vous  dire  franchement  que 
cela  paye  de  vendre  des  poeles  et  des  jouets. 


Convainquez  les    commis,    et 

les  marchandises  sont  a 

moitie  vendues 


Le  prochain  numero  du  Prix  Cou- 
rant  sera  principalement  devoue 
au  Commerce  de  la  Chaussure. 


II  n'y  a  absolument  pas  de  disposition  artisti- 
que  employee  avec  succes  par  les  magasins  de  nou- 
veautes,  les  modistes  ou  les  merciers  qui  ne  puis- 
sent  s'appliquer  avec  le  meme  succes  au  commerce 
d'epicerie,  nous  declarait  un  des  plus  importants 
epiciers  de  cette  ville.  Un  coup  d'oeil  dans  ce  ma- 
gasin nous  convainc  qu'il  est  bien  qualifie  pour 
donner  une  opinion.  D'annee  en  annee  il  y  a  de 
plus  en  plus  d'art  deploye  dans  rempaquetage  des 
epiceries  et  l'attrait  des  etalages  d'epicerie  aussi 
bien  a  l'interieur  du  magasin  que  dans  les  vitrines 
n'^est  limite  que  par  la  propre  imagination  et  l'habi- 
lite  de  l'epicier. 

i 
Ne  mesestimez  pas  le  client 

< 
J'ai  trouve  qu'une  grande  partie  de  ma  clien- 
tele tenait  a  acheter  la  meilleure  qualite  de  pro- 
duits  possible  et  etait  disposee  a  payer  le  prix.  C'est 
une  erreur  commune,  a  mon  avis,  de  laisser  croire 
a  la  clientele  que  vous  negligez  ce  point  de  vue 
dans  l'achat  des  epiceries. 

II  faut  convaincre  les  commis  avant  d'acheter  les 
marchandises. 

Je  goute  personnellement  tous  les  nouveaux 
articles  qui  me  sont  offerts.  Je  les  fais  gouter  ega- 
lement  a  mes  commis  et  si  l'opinion  generate  est 
que  l'article  est  bon  et  que  les  commis  peuvent  le 
vendre,  j'achete.  Les  commis  doivent  etre  convain- 
cus  d'abord  et  lorsque  nous  sommes  certains  que 
l'article  est  bon,  nous  comptons  seulement  sur  sa 
qualite,  nous  T'etalons  avec  gout  et  je  puis  dire 
qu'il  n'y  a  que  tres  peu  d'articles  que  nous  ayons 
adoptes  de  cette  maniere  qui  nous  aient  desappoin- 
tes. 

II  faut  donner  la  qualite  pour  le  prix 

! 

Nous  nous  assurons  naturellement  que  les  ar- 
ticles que  nous  tenons  ont  la  qualite  correspondant 
au  prix  de  vente  mais  nous  n'ajoutons  que  peu 
d'importance  aux  prix  auxquels  nous  les  offrons. 
Avec  une  bonne  clientele  un  bon  article  ne  se  vend 
pas  plus  facilement  a  prix  reduit.  Et  en  qualite  j'ai 
constate  que  parfois  un  prix  reduit  cause  un  cer- 
tain soupcon  a  un  acheteur  difficile.  Je  puis  citer 
un  exemple  frappant  de  ce  que  j'avance.  Nous  ven- 
dions  des  pamplemousses  de  Ploride  a  30  cents  la 
piece  et  ils  s'en  allaient  tres  lentement.  Je  donnai 
instruction  au  commis  de  les  vendre  a  3  pour  $1.00 
et  avec  cette  etiquette  ils  s'ecoulerent  tres  rapide- 
ment. 
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Stimuler  I'interet  des  commis 

Au  sujet  du  systeme  de  bonus  a  accorder  aux 
commis,  notre  correspondant  declare  qu'il  avait 
6tabli  ce  systeme,  mais  qu'il  l'a  abandonne.  Nous 
avons  cesse  d'accorder  un  bonus,  et  nous  travail- 
Ions  maintenant  sur  une  base  de  salaire  fixe.  Ce- 
pendant  nous  tenons  un  compte  exact  des  resultats 
obtenus  par  chaque  commis  et  les  salaires  sont  ac- 
cordes  en  consequence.  Ainsi  les  commis  savent 
tous  que  je  tiens  a  ce  qu'ils  poussent  nos  propres 
marques  de  the,  et  leurs  ventes  de  the  de  la  semai- 
ne  sont  marquees  pour  chacun  sur  les  feuilles  heb- 
domadaires.  Une  de  ces  dernieres  semaines  j'ai  re- 
marque  qu'un  commis  avait  diminue  de  beaucoup 
ses  ventes  de  the,  bien  que  son  chiffre  total  d'affai- 
res fut  notablement  augmente.  Lorsque  je  lui  en 
parlai,  il  me  dit  qu'il  n'y  avait  pas  porte  attention, 
mais  qu'il  avait  travaille  simplement  pour  augmen- 
ter  son  chiffre.  Je  lui  expliquai  qu'un  chiffre  plus 
eleve  d'affaires,  s'il  se  rapportait  a  quelques  arti- 
cles, pouvait  indiquer  moins  de  benefices  pour  la 
maison  et  la  semaine  suivante  ses  ventes  de  the* 
etaient  dix  fois  superieures  a  celles  de  la  semaine 
precedente. 

Les  qualites  personnelles  a  chaque  vendeur 

Dans  ma  longue  carriere,  j'ai  eu  de  plus  en 
plus  l'impression  que  la  personnalite  du  vendeur 
pouvait  etre  d'un  certain  interet  dans  les  ventes.  II 
y  a  des  douzaines  de  clients  qui  prenneni  l'habltude 
d'etre  servi  par  un  commis  el  qui  attendent  patlem- 
ment  dix  ou  quinze  minutes  pour  etre  Beryls  par 
leur  commis  favori.  Pas  plus  tard  qu'hler  un  client 
habitue!  arriva  a  l'heure  de  mldl  et  attendit  au 
nioins  20  minutes  que  son  commis  ordinaire  fut  re- 
venu  de  son  lunch.  N 'Imports  quel  autre  commis 
aurait  pu  le  servir,  mais  le  commis  qu'il  attendait 
connaissait  ses  gouts  en  tontes  choses.  et  n'avait 
pas  besoin  de  lui  faire  de  questions  inutiles.  Cha- 
que vendeur  sait  que  par  son  attention  courtoise  il 
pent  augment er  sa  clientele  personnelle,  et  son 
chiffre  d'affaires  et  e'est  sur  ce  chiffre  que  sont 
bases  les  salaires. 


Importance  de  la    marque  de 
fabrique  -  Histoire 


PIQUE-NIQUE   DE    LA   BRANDRAM-HENDERSON 


Le  Heme  pique-nique  annuel  des  employes  de 
la  Cie  Brandram-Henderson  aura  lieu  au  pare  King 
Edward  le  12  juillet  prochain. 

Ce  pique-nique  remporte  toujours  un  grand 
succes,  tant  au  point  de  vue  des  amusements  que 
de  la  bonne  entente  qu'il  cree  entre  les  membres  du 
personnel  de  cette  import  ante  organisation. 

Le  programme  de  cette  annee  renferme  une 
longue  liste  d'Svenements  sportifs  qui  ne  manque- 
ront  pas  d'etre  disputes  avec  aprete  par  tous  les 
concurrents  qui  y  prendront  part.  Un  excellent  or- 
chestra fournira  le  programme  musical  de  ce  pique- 
nique  qui  promet  d'etre  le  mieux  reussi  que  Ton  ait 
encore  organised 


Ce  qu'elle  est  —  Les  contrefacons  sont  des  offenses 
criminelles  —  Moyens  de  protection  —  Recon- 
naissance rendue  beaucoup  plus  facile  —  Valeur 
difficile  a  estimer.  . 


On  reconnait  de  plus  en  plus  la  valeur  de  la 
marque  de  fabrique.  Cette  verite  est  prouvee  au 
fabricant  et  au  commercant  de  gros  par  le  detail- 
lant  qui  demande  autre  chose  que  la  marchandise. 
Les  commercants  d'aujourd'hui  veulent  des  articles 
qu'ils  puissent  recommander  et  garantir.  Les  fabri- 
cants  s'en  rendent  de  plus  en  plus  compte  quoiqu'il 
y  en  ait  encore  beaucoup  au  Canada  qui  n'appre- 
cient  pas  tout  l'avantage  que  peut  leur  procurer  la 
marque  de  fabrique. 

Qu'est-ce  que  la  marque  de  fabrique? 

Le  terme  "marque  de  fabrique"  indique  une 
marque  distinctive  ou  un  deesin  special  montrant  que 
l'article  qui  le  porte  est  fabrique  ou  vendu  par  une 
certaine  maison.  Des  decrets  recents  indiquent  que 
la  marque  de  fabrique  doit  contenir  au  moins  une 
des  particularity  essentielles  suivantes: 

1 1  i  he  nom  d'une  personne  on  d'une  maison 
de  commerce  lmprime\  grave  ou  tisso  d'une  maniere 
particuliere  et  distinctive; 

(2)  La  signature  originate  ou  la  copie  de  la 
signature  dune  personne  ou  d'une  firme  (pie  Ton 
fait  enrtgistrer  comme  marque  de  fabrique; 

(:>i  I'n  dessin  special,  une  marque,  une  en- 
tente ou  une  Etiquette  de  forme  distinctivi 

i  it     in  ou  plusieurs  mots  Inventus; 

i :. i  rn  ou  plusieurs  mots  u'avanl  aucun  rap- 
port au  genre  ou  a  la  quality  de  la  marchandise  •■' 
netant  pas  un  nom  ggographique. 

La  contrefacon  est  une  offense  criminelle 

II  y  a  plusieurs  points  Interessants  concernant 
I'emploi  ou  Tabus  de  la  marque  de  fabrique.  11  est 
important  de  noter  qu'on  ue  pent  intenter  aucune 
action  pour  la  contrefacon  d'une  marque  qui  n'est 
pas  enregistree.  Pour  la  contrefacon  ordinaire  le 
remede  consiste  en  dommages  et  en  interdiction. 
Mais  la  contrefacon  frauduleuse  est  une  offense  cri- 
minelle. passible  d'amende  et  d'emprisonnement  en 
outre  de  la  saisie  des  marchandises  au  sujet 
desquelles  l'offense  a  etc  commise.  Des  marchan- 
dises etrangeres  portant  une  marque  de  fabrique 
(Mi  usage  dans  le  Royaume-Uni  ne  peuvent  pas  etre 
importees  sans  que  la  marque  de  fabrique  soit  ac- 
compagnee  d'une  indication  precise  du  pays  de  pro- 
duction de  ces  articles.  Comme  le  droit  a  une  mar- 
que de  fabrique  est  toujours  reserve  exclusivement 
a  une  classe  determined  de  marchandises,  il  ne  peut 
etre  c6de  et  transmis  qu'avec  l'achalandage  de  la 
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maison  qui  fabrique  ces  marchandises.    II  peut  etre 
estime  avec  cet  achalandage. 

Le  droit  ne  date  que  d'une  cinquantaine  d'annees 

Presque  de  tout  temps  les  marchands  ont  eu 
pour  habitude  de  distinguer  les  marchandises  de 
leur  propre  fabrication  de  celles  de  leurs  concur- 
rents en  y  apposant  un  symbole  ou  un  dessin  spe- 
cial, dans  le  genre  d'une  marque  de  fabrique.  Ce 
n'est  qu'a  une  date  relativement  recente  qu'un  droit 
exclusif  a  une  marque  de  fabrique  particuliere  a  ete 
reconnu  par  les  tribunaux  comme  une  propriete  ca- 
pable d'etre  protegee  legalement  contre  les  contre- 
facons.  Ce  n'est  en  realite  que  depuis  une  cinquan- 
taine d'annees  que  ce  droit  a  obtenu  une  reconnais- 
sance legale  et  que  l'emploi  des  marques  de  fabri- 
ques  a  fait  le  sujet  de  dispositions  legislatives. 

Cela  peut  paraitre  d'autant  plus  surprenant 
que  le  legislateur  avait  bien  auparavant  accorde  une 
attention  toute  speciale  a  deux  autres  genres  im- 
portants  de  propriete  intellectuelle:  le  brevet  et  le 
droit  de  reproduction  litteraire.  Plus  de  cent  ans 
apres  la  fameuse  loi  des  Monopoles  (1624)  et  huit 
ans  apres  l'ediction  de  la  premiere  loi  des  droits 
d'auteur  (1734)  nous  voyons  Lord  Hardwicks,  alors 
chancelier  du  Royaume-Uni,  refuser  a  un  fabricant 
de  cartes  a  jouer  le  droit  d'interdire  a  un  concurrent 
de  fabriquer  et  de  vendre  des  cartes  portant  la  con- 
trefacon des  articles  du  plaignant.  Cette  decision 
etait  basee  entre  autres  sur  le  point  que  le  Chance- 
lier ne  connaissait  aucun  exemple  de  l'accord  d'une 
injonction  pour  interdire  a  un  commercant  d'em- 
ployer  la  meme  jnarque  qu'un  autre.  II  etait  d'avis 
que  si  Ton  imposait  une  telle  interdiction,  cela  en- 
trainerait  des  consequences  funestes.  II  moderait 
neanmoins  cette  observation  en  faisant  la  remarque 
que  si  cela  etait  fait  dans  un  but  frauduleux  et  avec 
l'intention  de  s'attirer  la  clientele  du  concurrent, 
cela  etait  suffisant  pour  donner  lieu  a  une  poursuite 
en  justice. 

On  peut  dire  que  le  premier  exemple  authenti- 
que  d'un  essai  heureux  pour  refrener  la  contrefacon 
de  la  marque  de  fabrique  se  trouve  dans  la  cause  de 
Sykes  contre  Sykes  en  1824;  la  fraude  a  ete  la  base 
de  cette  action.  La  tromperie  et  la  fausse  represen- 
tation frauduleuse  etaient  des  motifs  pour  une  ac- 
tion bien  reconnue  par  le  droit  commun.  C'etait 
probablement  la  forme  de  poursuite  la  mieux  appro- 
priee  aux  c'irconstances  de  la  cause.  Si  le  marchand 
depouille  de  sa  marque  de  fabrique  ne  peut  pas  pour- 
suivre  sous  le  nom  de  fraude,  il  n'y  avait  pas  d'autre 
forme  de  poursuite  possible  suivant  le  droit  com- 
mun. 

Une  juridiction  concurrente  dans  des  causes  de 
cette  nature  fut  egalement  exercee  par  les  Cours  de 
Chancellerie.    Leur  faculte   d'accorder  une   injonc- 


tion pour  empecher  la  continuation  d'une  fraude 
ajouterent  un  supplement  appreciable  a  l'obtention 
de  dommages  ■ —  la  seule  forme  de  sanction  qu'on 
pouvait  obtenir  alors  des  tribunaux  de  droit  com- 
mun. Cependant,  on  a  remarque  que  meme  les  juges 
des  Cours  de  Chancellerie  ont  pendant  un  certain 
temps  conserve  la  doctrine  qu'il  fallait  qu'il  y  ait 
intention  frauduleuse  pour  donner  lieu  a  une  pour- 
suite en  contrefacon  et  si  le  plaignant  ne  prouvait 
pas  d'abord  ^a  cause  devant  les  tribunaux  de  droit 
commun,  ils  refusaient  d'accorder  l'injonction. 

Le  droit  a  ete  difficile  a  determiner. 

J 

Cela  a  pris  du  temps,  mais  graduellement  l'idee 

a  pris  corps  que  le  proprietaire  d'une  marque  de  fa- 
brique a  un  droit  de  propriete  qui  doit  etre  protege 
contre  l'invasion  et  l'infraction,  comme  tout  autre 
droit  de  propriete.  Une  cause  qui  a  etabli  definitive- 
ment  le  principe  qu'un  commercant  a  droit  de  pour- 
suite contre  une  personne  qui  s'approprie  a  tort  sa 
marque  de  fabrique,  meme  en  l'absence  de  preuve 
d'une  intention  frauduleuse,  est  celle  de  Millington 
vs  Fox,  jugee  en  1834.  La  decision  rendue  dans  cette 
cause  prouvait  la  pleine  reconnaissance,  tout  au 
moins  devant  les  Cours  de  Chancellerie,  de  la  mar- 
que de  fabrique  comme  une  propriete  susceptible  de 
protection  legale. 

La  fusion  des  principes  de  droit  commun  et 
d'equite,  effectuee  par  la  Loi  de  1873,  a  mis  les  tri- 
bunaux de  droit  commun  sur  le  meme  pied  que  les 
Cours  de  Chancellerie.  A  partir  de  ce  moment  le 
plaignant  n'etait  plus  tenu  de  prouver  la  fraude, 
mais  simplement  d'etablir  que  la  presentation  des 
articles  du  defendeur  etait  de  nature  a  trompsr  le 
public  ou  etait  faite  dans  le  but  d'induire  le  public 
en  erreur  et  de  lui  faire  croire  que  les  marchandises 
offertes  etaient  de  la  fabrication  du  demandeur. 

Moyens  de  protection. 

La  loi  des  marques  de  commerce  de  1862  et 
plus  tard  la  loi  d'enregistrement  des  marques  de  fa- 
brique de  1875  furent  passees  pour  procurer  des 
moyens  appropries  pour  la  protection  de  la  marque 
de  fabrique.  La  loi  de  l'enregistrement  des  marques 
de  fabrique  a  marque  une  ere  nouvelle  dans  l'his- 
toire  de  la  legislation  des  marques  de  fabrique.  Les 
principes  qu'elle,  formule  ont  ete  generalement 
adoptes  jusqu'a  ce  jour.  Elle  a  ete  faite  pour  donner 
protection  au  commercant  d'une  part  et  d'autre  part 
au  public  contre  l'abus  des  droits  de  la  marque  de 
fabrique. 

Un  registre  des  hiarques  de  fabrique  a  ete  etabli 
et  place  sous  le  controle  du  Commissaire  des  bre- 
vets, devenu  ensuite  le  Controleur  des  brevets. 
L'enregistrement  n'est  pas  obligatoire,  mais  c'est 
une  condition  essentielle  pour  pouvoir  intenter  une 
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poursuite  en  contrefacon.  Apres  cinq  ans,  l'enre- 
gistrement  est  considere  comme  une  preuve  con- 
cluante  du  titre  du  proprietaire  enregistreur  a  sa 
marque  de  fabrique.  D'un  autre  cote,  dans  1'interet 
du  public,  la  loi  exige  la  publication  de  toutes  les 
marques  de  fabrique  enregistrees  et  leur  appropria- 
tion definie  a  certains  genres  de  marchandises,  pour 
que  chacun  puisse  connaitre,  par  l'inspection  du 
registre,  les  particularites  et  l'aspect  de  n'importe 
quelle  marque  de  fabrique  pour  laquelle  un  droit 
exclusif  d'emploi  a  ete  demande.  La  loi  des  brevets, 
dessins  et  marques  de  fabrique  de  1883,  a  interdit 
expressement  l'emploi  de  noms  geographiques  ou 
de  mots  decrivant  ou  rappelant  la  qualite  des  mar- 
chandises. Le  mot  "Bovril"  a  ete  accepte,  mais  un 
mot  comme  "Triticumina"  s'appliquant  a  du  pain  et 
des  biscuits  de  froment  a  ete  rejete  comme  des- 
criptif. 

Par  la  loi  des  marques  de  fabrique  de  1905,  one 
marque  de  fabrique  est  definie  suivant  le  decret  du 
Parlement  britannique  comme  suit:  Dne  marque 
employee  ou  que  Ton  se  propose  d'employer  sur  dea 
marchandises  dans  le  but  d'indiquer  (iue  ces  mar- 
chandises sont  celles  du  proprietaire  de  cette  mar- 
que de  fabrique  par  suite  de  fabrication,  choix,  com- 
merce ou  mise  en  vente. 

Une  marque  de  fabrique  n'est  pas  ;'i  aucun  point 
de  vue  une  garantie  de  qualite.  Elle  ne  garantit  pas 
l'excellence  ni  l'uniformite.  Mais  le  fabricant,  oons- 
cient  de  l'avantage  qu'il  a  d'avoir  sa  marque  de  fa- 
brique associee  a  ces  qualites,  s'efforce  en  regie  ge- 
nerate de  faire  connaitre  ses  produits  par  leur  excel- 
lence et  leur  uniformity. 

L'adoption  d'une  marque  de  fabrique. 

Les  villes,  cit£s  et  provinces  en  vienneni  toutes 
a  l'adoption  d'une  marque  de  fabrique.  Bleu  que  la 
marque  qui  peut  etre  adoptee  par  une  cit «'•  n'est  pas 
a  strictement  parler  une  marque  de  fabrique,  elle 
indique  cependant  que  les  articles  qui  la  portent 
viennent  d'une  certaine  localite  ou  out  ete  fabri- 
qu£es  par  certaines  personnes,  et  ce  point  a  son  in- 
teret.  Dernierement,  a  Toronto,  dans  son  discours 
aux  membres  de  l'Association  des  Manufacturiers 
Canadiens,  Lloyd  Harris  a  fait  allusion  a  l'adoption 
qu'il  jugeait  necessaire  par  les  manufacturiers  ca- 
nadiens d'une  marque  de  fabrique  uniforme  pour  les 
articles  fabriques  en  Canada.  II  est  plus  que  proba- 
ble que  cette  id£e  sera  suivie  et  mise  a  execution 
avant  longtemps. 

Valeur  difficile  a  estimer. 

La  valeur  d'une  marque  de  fabrique  est  ties 
difficile  a  estimer.  Quelques  gros  industriels  accor- 
dent  plus  de  valeur  reelle  a  une  marque  de  fabrique 
en  vogue  qu'au  capital  investi  dans  une  entreprise. 
Le  sentiment  de  ces  homines  est  que  la  marque  de 
fabrique  represente  leur  bonne  renommee  et  qu'elle 
compte  pour  quelque  chose  de  plus  que  l'etiquette 
apposed  sur  une  marchandise.    Derriere  la  marque 


de  fabrique  qu'employent  les  manufacturiers  de 
cette  sorte,  il  y  a  plus  ou  moins  d'ideal.  lis  construi- 
sent  des  usines  pour  fabriquer  des  articles  qui  main- 
tiendront  leur  qualite  plutot  que  de  hitter  pour  ar- 
river  a  des  prix  reduits.  C'est  la  une  des  meilleures 
raisons  pour  l'adoption  d'une  marque  de  fabrique  et 
pour  l'application  de  cette  marque  uniquement  sur 
des  articles  de  toute  premiere  qualite. 

Le  president  d'une  compagnie,  dans  un  discours 
en  l'honneur  de  son  succes,  declarait  que  chaque 
lettre  d'un  des  mots  de  sa  marque  de  fabrique  valai' 
$1,000,000.  La  valeur  des  marques  de  fabrique  de 
lAmerican  Tobacco  Co.,  telle  qu'elle  a  ete  prouv£e 
dans  les  procedures  de  dissolution  devant  la  Cour 
Supreme  des  Etats-Unis,  a  ete  esthnee  ;'i  $  15,000,000. 
Cela  represente  un  cinquieme  de  l'actif  de  cette 
grande  compagnie,  ce  qui  est  decidement  une  bonne 
I  ni  (portion,  pour  des  marques  de  fabrique,  a  moins 
que  toute  la  valeur  y  reside.  II  n'est  reellement  pafi 
surprenant  qu'ou  ait  accorde  une  telle  valeur  aux 
marques  de  fabrique  de  cette  compazine,  car  cette 
organisation  a  toujours  en  pour  principe  de  ne  ja- 
mais racheter  les  affaires  d'un  concurrent  s'il  n'a- 
vail  pas  une  marque  de  valeur  pour  faire  connaitre 

marchandises. 


GUERRE   AU   TABAC. 


(Extrait  d'un  article  paru  dans  la  "Patrie",  de 
Montreal,  en  date  du  28  join  1919.) 


Le  juge  Carpenter,  de  Pittsburg,  a  refuse"  d'ac- 

ler  a  me1  ligue  de  Puritains  une  licence  qui  leur 
aurail  permis,  grace  a  une  loi.  de  faire  adopter  un 
reglemenl  de  prohibition  interdisanl  la  culture,  la 
vente  tl{  I'uaage  du  tabac.  II  declara  que  la  loi  ac- 
cordant une  sanction  jndiciaire  a  une  charte  d'une 
organisation  ne  devrail  pas  servir  a  aider  les  asso- 
ciations desireuses  de  promulguer  des  theories  con- 
cernant  les  habitudes  dun  citoyen,  surtout  lorsque 
ces  habitudes  ne  sont  pas  contraires  a  la  bonne  eon- 
duite  civique,  et  an  sujet  desquelles  les  avis  peuvent 
differer. 

Les  ennemis  du  tabac  chez  nos  voisins  trouve- 
ront  i)robablement  des  tribunaux  plus  favorables: 
mais  l'attitude  du  juge  Carpenter  devrait  attirer 
leur  attention. 

Les  buveurs  d'eau  out  obtenu  recemment  un 
certain  succes;  mais  tons  les  amis  de  la  liberte*  re- 
sisteront  aux  empietements  des  ennemis  du  tabac. 
Apres  la  pipe,  le  cigare  et  la  cigarette,  on  voudra 
defendre  l'usage  du  the.  du  cafe  et  de  tous  les 
breuvages. 


Une  commande  importante  a  ete  obtenue  par 
la  (!raphite  Products,  Ltd.,  Montreal. 

Les  travaux  out  ete  commences  a  Oshawa. 
Out.,  d'une  nouvelle  ivsine  pour  la  Spring  and  Axle 
Products  Co. 
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LE   PRObLEME   DIFFICILE   DES  PRIX   DE 
REVENTE 


La  question  des  prix  de  revente  est  beaucoup 
plus  importante  et  beaucoup  plus  difficile  que  bien 
des  gens  ne  le  pensent.  La  difficulty  provient  de 
ce  qu'il  y  a  deux  factions  qui  travaillent  activement 
a  pousser  le  Congres  dans  des  directions  opposees, 
chacune  d'elles  cherchant  a  gagner  quelque  chose 
— quelque  chose  qui  lui  donnerat  un  avantage  aux 
depens  d'un  autre  classe  de  nos  concitoyens.  Na- 
turellement,  c'est  de  cette  facon  que  la  plupart  de 
nos  questions  legales  ont  ete  reglees  dans  le  passe, 
mais  les  malheureux  resultats  qu'a  donnes  cette 
facon  de  faire  devraient  engager  les  meilleurs  ele- 
ments de  notre  population  a  envisager  ces  ques- 
tions sous  un  angle  plus  large. 

Peut-etre  sommes-nous  en  meilleure  position 
de  voir  les  deux  cotes  de  la  proposition,  et  nos  in- 
terets sont-ils  suffisants  des  deux  cotes  pour  nous 
permettre  de  donner  un  apercu  de  la  situation 
mieux  que  ne  pourrait  le  faire  une  personne  inte- 
ressee  d'un  seul  cote.  Ceci  provient  du  fait  que  nous 
sommes  a  la  fois  fabricants  et  marchands  et  que 
non  seulement  nous  fabriquons  autant  d 'articles 
qu'aucune  autre  manufacture  de  notre  ligne,  mais 
aussi  que  nous  vendons  des  miliers  d'articles  fabri- 
ques  par  d'autres  et  que  nous  tenons  seulement 
comme  marchands.  Nous  sommes  done  ainsi  des 
deux  cotes  de  la  cloture. 

Ce  qui  est  le  plus  necessaire  dans  cette  agita- 
tion est  de  la  voir  prise  en  mains  par  un  groupe 
d'hommes  qui  non  seulement  la  comprennent,  mais 
encore,  grace  a  leur  grand  interet  dans  le  develop- 
pement  des  affaires  du  pays,  soient  capables  d'a- 
border  le  sujet  avec  le  seul  desir  de  le  traiter  de 
maniere  a  sauvegarder  les  meilleurs  interets  de 
tout  le  monde,  sans  consideration  pour  l'interet  im- 
mediat  de  certains  individus  ou  de  eertaines  mai- 
sons.  Parmi  les  individus  dont  les  interets  person- 
nels doivent  etre  negliges  dans  une  discussion  de 
ce  genre,  doivent  etre  naturellement  compris  les 
politiciens  qui  voient  dans  ces  affaires  que  des  oc- 
casions de  s'annoncer  comme  les  champions  du 
"cher  peuple"  et  dont  le  seul  interet  en  la  matiere 
est  qu'ils  y  voient  une  occasion  d'aidef  a  leur  pro- 
chaine  election. 

La  seule  facon  d'obtenir  des  resultats  solides 
et  durables  dans  un  effort  de  ce  genre  est  de  trai- 
ter le  probleme  de  maniere  a  etre  juste  et  equitable 
pour  tous  les  interesses,  les  manufacturiers,  les  de- 
taillants  et  les  consommateurs,  sans  perdre  de  vue 
les  progres  et  les  benefices  dus  a  l'encouragement 
de  ['invention  et  de  linitiative  et  l'etablissement  de 
la  reputation  par  la  qualite. 

Une  question  de  protection 
«    A  moins  que  nous  ne  protegions  nos  citoyens 
entreprenants  dans  la  possession  de  ce  qu'ils  creent, 
nous  detruirons  l'encouragement  a  ce  genre  de  tra- 
vail qui  a  beaucoup  pousse  l'interet  de  tout  notre 


peuple  et  on  ne  peut  croire  que  ce  serait  l'interet 
du  pays  ou  de  la  population  de  voir  tout  descendre 
au  niveau  de  la  mediocrite. 

D'un  autre  cote,  il  est  naturellement  juste  de 
proteger  le  public  contre  le  developpement  du  mo- 
nopole,  mais  ceci  peut  etre  le  plus  facilement  obte- 
nu  en  mettant  seulement  des  restrictions  qui  as.su- 
rent  a  tout  marchand  la  liberte  de  vendre  toutes 
les  marchandises  qu'il  desire  et  de  les  vendre  aux 
conditions  qu'il  lui  conviendra  de  choisir  pour  le 
maintien  des  prix  des  articles  fabriques  par  une 
partie  et  vendues  par  l'autre  partie  au  contrat. 

S'il  n'y  a  pas  de  restrictions  d'un  cote  ou  de 
l'autre,  toute  liberte  sera  laissee  pour  assurer  la 
concurrence  necessaire  dans  l'interet  du  public. 

Le  defaut  de  la  plupart  des  legislations  qui  ont 
ete  tentees  ou  suggerees  dans  cet  ordre  d'idee, 
c'est  qu'elles  cherchent  a  avoir  un  controle  trop 
rietaille,  ce  qui  tend  a  creer  justement  la  situation 
que  1'on  veut  eviter.  La  plupart  des  tentatives  des 
iegislateurs  pour  eviter  les  monopoles,  lorsque  les 
projets  de  lois  sont  mis  en  application,  ont  pour  re- 
sultat  de  creer  des  monopoles  dans  presque  toutes 
les  branches.  De  sorte  que  ce  qu'il  nous  faur,  ce 
n'est  pas  tant  des  lois  pour  controler  ces  choses 
que  des  lois  qui  empechent  chacun  de  s'empaver 
des  droits  d'un  autre  et  ensuite  une  application  in- 
telligente  de  ces  lois  afin  d'empecher  des  exploi- 
teurs  de  s'en  servir  pour  supprimer  les  droits  des 
autres  sous  le  pretexte  de  proteger  les  leurs. 

Valeur  de  la  Marque  de  Fabrique 

Nous  citerons  comme  exemple  le  cas  de  l'hom- 
me  qui  demande  le  droit  d'acheter  un  article  d'une 
reputation  etablie  par  une  marque  de  fabrique  con- 
nue  et  ensuite  le  droit  de  le  vendre  au  prix  qui  lui 
plait  en  basant  son  argument  sur  le  fait  qu'il  a  le 
droit  de  disposer  de  tout  article  qu'il  a  achete  et 
paye  et  qui  par  suite  lui  appartient,  au  prix  qui  lui 
plait.  En  fait,  ce  n'est  pas  l'article  lui-meme,  mais 
c'est  la  marque  qu'il  vend  ainsi,  le  renom  et  la  re- 
putation qui  ont  ete  etablis  et  qui  appartiennent  a 
d'autres,  et  il  ne  serait  pas  dispose  a  acheter  et  a 
payer  pour  l'article  lui-meme  sans  la  marque.  Son 
utilite  disparaitrait  si  la  marque  etait  absente. 

En  reclamant  un  droit  bieh  connu  pour  lui- 
meme,  cet  homme  essaye  simplement  de  s'appro- 
prier  et  de  deprecier  un  article  qui  appartient  a 
autrui,  et  aucune  loi  ne  pourrait  etre  faite  pour 
l'autoriser  a  agir  ainsi  en  gardant  sa  reputation  de 
citoyen  respectueux  de  la  loi. 

D'un  autre  cote,  aucune  loi  ne  peut  permet- 
tre au  fabricant  de  cet  article  d'empecher  ce  mar- 
chand d'acheter  et  de  vendre  tout  autre  article  au 
prix  qu'il  lui  est  agreable  et  au  fabricant  de  cet 
autre  article,  pas  plus  qu'aucune  loi  ne  permet  au 
fabricant  de  mettre  comme  condition  a  la  vente  de 
ses  marchandises  aucune  restriction  qui  pourrait 
affecter  les  transactions  du  marchand  avec  quel- 
qu'un  d'autre. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMEXTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


Agence  Provinciale  vs  P.  Senz,  $18. 
Breman    et    Gagnier   vs    A.    Lefebvre, 

$21. 
J,   It.  Doutre  vs  J.  C.  Gagnon,  $17. 
S.  Patenaude  vs  A.   Picard,  $31. 
W.    Davignon    vs    Mjne    Xap.   Caille  et 

vir.,   $4G. 
S.  Croysdill  vs   R.   .Miller,  $20. 
Pariseau   Corset   Mfg.   Co  vs    B.    Bour 

beau   Frere,   $69. 
Belisle  Preres,  Ltee  vs  Axmand  alias 

Jos.  Gelinas,  $48. 
S.  A.  deLprlmier  vs  W.  W.  Grant.  $24. 
N.  Morency  vs  Vve  Jos.  Desmarteau, 

$9. 
J.  w    Brosseau  vs  c    Heath,  $82. 
J.   u.   Archambaull    vs   Vve   P.     Lau 

zon,   $30. 
Can.    Malleable   &   Steel    Range    vs    M 

Coleman,   $21. 
A.  Tremblay  vs  F,  LanglolB,  $18 
A.    Marcotte   vs   A.   Leduc.   $27. 
Mine  A.  Larocque  et   vr.   vs    IV   A.    Ki 

vard,   St.,  $38. 
L.  C.  Barbeau  vs  L.  D,  Hubert, 
Can.    Malleable   &    Bteel    Range    Mfg. 

Co.   vs  C.   Burnina.   $14. 
Mine   A.   Gravel    vs   A     I. ussier.    $42. 

T.  Meunier  ve  A    Christin,  $17. 

A.    Portier    vs   J.    L.    L.    Si  .lean.    $24. 

a.  liailiwell  vs  R,  Downey,  (13. 
\    liailiwell   vs  j.  Bremner,  $13. 
M.  Deoost   vs  Lb  Dassault.  $16. 
w    C.     Garden   vs   c.   p,    Palncfaaud, 

Chambly  Canton, 
\.    Myre   vs   w     \    Seguin,    Lachlne, 

$36. 
p    x    si  Amour  vs   Raoul     Stebenne, 

Lachlne,  $64. 
10    Bourgoin  et  al.  vs  \<>e  Nadon,  $36. 
Couvrette  Sauriol    Llee    vs    E3.    Dupuy, 

$33. 

P.    M.    Beaudoin   vs   Ed     Generoiix.   $11 
M.   Lalonde   vs   Alph.   Martin,   $26. 
De  Laval  Co,   Ltd.,  vs  a.  a    Waters. 

$46. 
J.    R.    SabOUriD    vs    Geo.    Dens. 

J.  Kowall  vs  Billy  Mawka,  $17. 
\    Racine  vs  .las.  Singleton,  $29. 
J.  Jacobaon  va  Hughes  Demlop,  $25. 
.1.  1.   Lussler  vs  Alex.   Itollin.  $23. 
.1.   1)    Robidoux   vs  A.   Daoust,   $26 


C.  P.  Fabien  vs  J.  L.  Rainville,  $32. 
I.  Selansky  vs  J.  B.  Lamoureux,   $12. 
T.  E.  Langevin  vs  J.  O.  M.  Brien,  $31. 
II    Denis  vs  Jas.  Price  ou  Prowse,  $14 
I.     Bergeron   vs   P.   Paquette,   $20. 
E.   Gingras  vs   Chs  Charest,  $75. 

A.  Lafond  vs  J.  Beaudoin,  $10. 

B.  Peters  vs  S.  Hamilton,  $27. 

A.    Brownstein   vs   L.   Bernstein,  $9. 
H.  Monette  vs  a.  Occhlonerd,  $59. 
x    Archambault  vs  s.  Gallo.  $27. 
J.    I.    LUBSier   vs    A     Xormand.   $11. 
Lazure  et  Lefebvre  va  E    Polrl<  r,  $18. 
E    Latour  vs  a    Allard,  $38. 
a    Trudeau  vs  j    Laprade,  $22. 
J.  O.  Lussler  vs  A    McCowan,  $21. 
i    Cohen  va  .)    a    Deschamps,  $15. 
.1    0.  Belanger  vs  Qaepard  Leduc.  $48. 
I)     Lajeunesse      vs    Albna      Beauleu, 

Sainte-Tite,   $75. 
E   Brlere  vs  Robert  Carr,  Verdun,  $73 
.1     Lallb ■!'••   vs   Bug    Gniinon.   Verdun. 

$15. 

I  Tougas    vs    Ovila    Taillei'er.    Charle- 

magne,  $22. 
Kaufman   RUbber  Co.  vs  Nap.  Labon- 

te.    Montreal    Sud.    $7  1 

M    P    s.  Corp.  vs  o.  Beaupre,  $24. 
\i    P    B.  Corp.  vs  La  Vllleneuve,  $29. 
A    Trudeau   vs   .1    Laprade,   $22 
La    Banqne  d'Hochelaga    vh    S    Weis 

berg,  $1 
.1    Bt-Martln  vs  .1.  Champagne,  $59. 
Mm,     11    Alius,,   vs   J.   G.   Alexander, 

$24. 
X.    Deschenes    Va   J.    Harrison.    $40. 
Mine    A.    Yallt'e    .  ,     vir     vs    II      Kinolld. 

$26. 
M.   L.    H     &    P.   Co.   vs  J.   Aprl.   $2d 
.1     .Mar.  eau    vs    H.   .1     Wright.    $27. 
A     Bourdon    vs    A     Faille.    $21. 

A     Bourdon  vs  .1.  Therlault,  $23. 
Lamarre  Prerea  vs  c    Veslna,  $10. 
\    Polrler  vs  .1.  Berthelette,  $11. 

R     Men  ier    \s    W      \von.    $26. 
P.  Roy  vs  J.   E.   Rowan.   $42. 
Cohen   Ltd.  vs  Jos.  Portfer,  $16. 
Cohen   l.nl    vs  .1    Decary,  $29. 
Cohen  Ltd.  vs  T.  Begin,  $66. 
F     Lambert    vs   J.   E.   Beaudoin.    $19 
\l    iv  s.  Corp.  vs  H.  Jacques,  $2'5. 

II  Berlind  vs  A.  Prappler,  $21. 
/     I'onlin    vs   Z     Brissette    $14. 


L.  Pelletier  vs  Wm.  Chalmers.  $33. 
H.  Heneault  vs  H.  Guenette.  $25. 
Goodwins    Ltd.    vs    H.    B.    Hutcbings. 

$14. 
Z.  Poulin  vs  Geo.  McLeod  Sr.,  $12. 
P.   Brunet   vs  J.   MacFarlane.  $30. 
J.  Bouthillier  vs  Wm.  Forest.  $29. 
P.    M.    Beaudoin    vs    Geo.     Denomme, 

$73. 
Metrop.    House   Furnishing   Co.    vs    F. 

J.   Dodge,  $20. 
Metrop.      House    Furnishing      Co 

Art.  Lefebvre,  $24. 
J.  B.  Clement  vs  T.  Martin.  $15. 
J.   C.   EL   Trudeau   el   al    vs   Anna    La- 
londe, $50. 
L.  Tracktenberg  vs  o.  Ouimette.  $18. 
E.   LHeureiix   vs    P.   Gagne.   $442. 
Montreal   General    Hospital    vs   .1     V 

P.  Mitchell,  $51.- 
.1     A.    Ilndvk    vs    Mine   I.    U.    Harris   et 

vir.    $44. 
A     Rouleau    V8    E    Blanehanl.   $36. 

.1    Panneton  vs  e    Duval.   - 

A.  Lafond  vs  J.  M    Dagenais,  $21. 

I.     M.    A     Lelllieux    vs    W     GrOUlX,    <21 
W     Winslow    vs    Henri   Lambert     ^-J 
Edm.    Eaves    Ltd.    vs    It.    C.ranik. 
M.   Cohen   vs   B.    Harm  >vitch,   $1". 
A    Champoui  va  .1    A    Cromp,  $18. 
P,    M     Beaudoin    vs    Elz     Monette.   $79. 
I'     \1     Beaudoin    vs    Damase    Kournier. 

$33. 
I     A     Caisse   vs    Art     Moreau.   $89. 
Foley  Prerea  Inc.  vs  a.  Carrlere,  $16. 
\      Chabot    vs    F    St  ■Germain.    | 

Langevin,   Larcheveque   et    Rlcard   vs 

Tims    Lafon 

Montreal   Financial  Times   Pub    Co.  vs 
Montreal     War    Relief    Waste     Faper 

Service    >v-    Morrell    Waste      Paper 

s.  rvlce,  $74. 
A.    Morin    vs    Art.    Tousignant.     alias 

isignon,  $44. 
.1    A    TYepanler  vs  D.  Morin.  - 

Win.   Mfg    Co.   vs   A    Bancroft.   $10 
Mine    M      l.amarcln      et      vir.    »s 

('. 
V      Bourdon     vs     Siephan      Kost-cky. 

Longueuil,  $50. 
G     Maeslcotte    vs   Jos.    Coury,   Outre- 

mont.   $50. 
J.    D.    Major    vs    Wm.    Ciroux.      West- 
mount.   $69. 
M.    Moody     <\:     Sons     vs     John     Boin- 

heur.    St     Chrysostome.    | 
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JUGEMENTS    EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


A.    Feldman    vs    Alex.    Morris,    M.    L. 
Morris,  M.  L.  Morris   &  Son,  Mont- 
real, $251. 
Wills  &  Wills  Ltd.  vs  H.  L.  Silverman, 

Montreal,  $253. 
Theo.  Aubry  vs  O.   Lalande,  Lachine. 
$167. 

Donat  Lafleur  vs  Montreal  Sand  & 
Gravel  Co.,  Ltd.,  Montreal,  $137. 

Donat  Lafleur  vs  Montreal  Sand  & 
Gravel  Co..  Ltd.,  Montreal,  $97. 

M.  Lassner  vs  A.  Goldstein,  Montreal, 
$100. 

L.  Hebert  vs  H.  W.  Jeffrey,  Lachine, 
$120. 

Ames  Holden  &  McCready.  Ltd.  vs 
Nap.   Labonte,   Montreal,   $101. 

Ls  Therrien  vs  Ovila  Marsan  dit  Gau- 
t.hier,    Montreal,    $193. 

Cie  Imm.  Chambly  Bassin  vs  J.  For- 
gues,  Chambly  Bassin,   $505. 

Mme  D.  Lamoureux  vs  Can.  Union 
Iron  Mines  Corp.,  V.  R.  Lamontagne. 
Montreal,  $222. 

Granger  Freres,  Ltee  vs  Jos.  Bour- 
beau,  E.  Bourbeau  &  Frere,  Mont- 
real, $104. 

Jos.  Rosentzveig  vs  Myer  Rosentz- 
veig,  Montreal,   $958. 

Z.  Pesant  vs  Jos.  David,  St-Leonard  de 
Port  Maurice,  $1,100. 

Jos.  Brochu  vs  Misael  Dusseault,  Mont- 
real,  $131. 

J.  P.  A.  Turenne  vs  Romeo  Courtois, 

Montreal,  $136. 
Ren<§   Chenevert    vs    G.  J.  Bonenfant, 

Anthime    Bonenfant,    St-Remi,    $170. 
Max  Bernstein     vs     S.  L.  Hindelman, 

Montreal,  $122. 
Lena  Usher  vs  Max  Usher,  Montreal, 

lere  classe. 

DeLaval  Co.,  Ltd.  vs  H.  Tessier,  St- 
Casimir,  $117. 

Installment  Inv.  Co.  Ltd.,  vs  Ber- 
tram Hamilton,  Geo.  Hamlton, 
Montreal,  $275. 

P.  A.  deGroseilliers  vs  J.  D.  C.  Mar- 
tin, Montreal,  $256. 

P.  P.  Daunais  vs  H.  J.  Hope,  Outre- 
mont,  $2,490. 

Simeon  Duval  vs  Wilf.  Laverdure, 
St-Lambert,   $122. 

J.  F.  Martin  vs  Norbert  Ranger, 
Montreal,  $107. 

Donat  Amslie  vs  Alberta  Arcand, 
Montreal,   lere  classe. 

S.  T.  Poirier  vs  E.  Gaudette,  Mont- 
real,  $111. 

Lord  Atholton  vs  J.  H.  Maher,  Mont- 
real,  $1,745. 

Regent  Cloak  Co.  vs  Abraham  Lack- 
man,  Lackman  Bros.,  Montreal, 
$494. 

Alf.  Verdun  vs  Romeo  Verdon,  Mont- 
real, $236. 

A.  Hudon  vs  O.  R.  Huppe,  Montreal, 
$187. 

Geo.  Rabinovitch  vs  Eug.  Hong, 
Montreal,   $100. 


DEBOUCHES        COMM ERCIAUX 

POUR    LES    PRODUITS 

CANADIENS 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir 
de  mettre  tous  les  interesses  en  rela- 
tions avec  les  maisons  d'affaires  dont 
les  demandes  sont  mentionnees  plus 
bas.  Toutefois,  il  ne  faudra  pas  oublier 
de   mentionner  le   numero  de  I'item. 

1420.  Articles  d'epicerie  —  Une 
compagnie  du  nord  de  lAngleterre 
aimerait  a  correspondre  avec  des  era- 
paqueteurs  canadiens  de  conserves  de 
fruits,  miel,  lait  condense  ainsi 
qu'avec  des  manufactures  de  glucose 
pouvant  remplir  des  commandes. 

1436.  Un  agent  a  commission,  de 
Lyon,  Fr.-yice,  ayant  des  voyageurs 
visitant  St-Etienne,  Roanne,  Grenoble, 
Valence,  Macon,  Chalon-sur-Saone, 
Chambery,    Annecy   et    Bourg,    desire 


representer  exportateurs  canadiens  de 
produits  alimentaires,  produits  chimi- 
ques,  soie  et  articles  de  mercene.  II 
a  des  agents  speciaux  pour  chacune 
de  ces  categories  d'articles.  II  fournira 
des  references,  commerciales  et  de 
banques. 

1441.  Representation  —  Une  mai- 
son  de  marchands  a  commission  de  la 
Havane,  Cuba,  desire  representer  des 
exportateurs  canadiens  d'avoine  blan- 
che No  2,  de  foins  et  de  patates  en 
sacs  et  en  barils. 

1442.  Patates  —  Un  agent  a  com- 
mission et  un  importaeur  de  la  Hava- 
ne, Cuba,  aimerait  &  prendre  de  gros- 
ses consignations  de  patates  en  barils 
de  160  a  180  livres. 

1445.  Pois  —  Une  maison  impor- 
tante  de  Le  Mans,  France,  aimerait  a 
se  procurer  des  approvisionnements 
de  pois  canadiens.  Elle  demande  des 
ctations  de  maisons  capables  de  four- 
nir  de  grosses  quantites. 


LA    CAPITALE    AGRICOLE 


IE  PLUS  GRAND  EVENEMENT  ANNUEL  DE  LA  PROVINCE 

LA  SEMAINE  DU  RETOUR  A  QUEBEC 
"Les  Heures  de  Joie  sont  arrivees!" 

Quels  qu'ils  soient,  jeunes  et  vieux,  et  de  toutes  les  classes  ont  suspendu 
les  travaux  quotidiens  pour  ne  pas  manquer  le  grand  rendez-vous  du 

'Retour  a  Quebec      A  'IStZVrLVXfZJZZ'r"' 

***  wvenemenj  annuel. 

Les  anciens  Quebecois 


sont  particulierement  le9 
Bienvenus. 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et   d'Arthabaska 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE 

5  JUILLET   1919. 

Comte  d'Arthabaska 

ACTIONS   EN   COUR   SUPERIEURE 

Edouard  Durocher  vs  Elie  Boisvert,  de  South  Durham,  $111. 

C.  O.  Roberge  vs  Henri  Fortin,  des  Trois-Rivieres,  $152.00. 

Emilien   Raymons   vs   La   Corporation   du   oomte   de     Drum- 

mond,  Drummondville,  4eme  classe. 

ACTIONS   EN  COUR  DE  CIRCUIT 
Alfred    Mercier   vs    Dame    Victoria    Lahey,    de    Victoriaville. 

Arret  simple,   $29.32.      • 
Alphonse    Bordeleau     vs    Georges     Lecours,     de    Princevillc. 

$25.36. 
Gideon   Girouard   vs    Edouard    Couture,   de    Saint-Christophe, 

$55.13.' 
Fonderie  de  Victoriaville  vs  A.  Baril,  de  Daveluyville.  $36.00. 
Fonderie   de   Victoriaville    vs    Rod.    Ostiguy,   de    Plessisville, 

$14.80. 
Hor.  Leblanc  vs  Wilfrid  Gauthier,  de  St-Adrien  de  Ham.  $33. 
Ernest  Roy  et  al.  vs  Louis  Bollard,  de  Ste-Anasthasie,  $37.50. 

JUGEMENTS  COUR  SUPERIEURE 
W.  Laliberte  vs  Gaudreau  et  al.  et  Gaudreau.  R.  vs  C.  Lallier, 

de    Victoriaville.    Jugement   contre   defendeur    en    garantie 

Lallier  pour  $125.00,  interet  et  frais. 
\V.  Laliberte  vs  Bouchard  et  al.  et  Hector  Bouchard  vs  Cyril 

le   Lallier,   de   Victoriaville.   Jugement  contre   Lallier   pour 

$175,  interet  et  frais. 
W.   Laliberte   vs   Bouchard   et   al.   et   Joseph   Bouchard    vs   C. 

Lallier,  de  Victoriaville.  Jugement  contre  defendeur  Lallier 

pour  $175.00,  interet  et  frais 
W.  Laliberte  vs  Bouchard  et  al.  et  Jean  Bouchard  vs  Lallier, 

Cyrille,  de  Victoriaville.  Jugement  contre  defendeur  Lallier 

pour  $175.00,  interet  et  frais. 
Wasyl    Filipchuck    vs   Jacons   Asbestos    Mining   Co..    of    Thet- 

ford  Mines,  de  Thetford  Mines.  Jugement  contre   Defende- 

resse  pour  $1,500.00,  accident  de  travail. 
Albert  Gosselin  vs  Asbestos  Corporation  of  Canada,  de  Thet 

ford    Mines.    Jugement    contre    defenderesse    pour    $1,025. 

Accident  de  travail. 
Corporation  de  Victoriaville  vs  Dame  Jules  Cartgnan,  de    Vli 

toriaville.    Jugement    contre   defendeur   pour   $180.00. 
J.  Z.  Cdte  vs  Corporation  du  comte'  de  Drummond  el   al.    et 

Bureau  des  delegues  des  comtes  de  Drummond  el    Vamaa- 

ka.    de    Drummondville    et    St  -Franois   du    Lac.      action    da 

dernandeur  renvoyee  avec  depens. 
-iFCd,  Dubois  vs  T.   Bourbeau,  do   Wickham.   Jugement   contre 
^defendeur  pour  $118.72. 


ACTES  ENREGISTRES  All   BUREAU  D'EN  REGlSTR  EM  ENT 
D'ARTHABASKA. 

Du  30  Juin  au  5  Juillet  1919. 

Vente— The  Warwick  Woollen  Mfg  Co..  a  Calixte  Cd 
48  et  droits  sur  55,  Tingwick,  $6,000  payees. 

Transport— Mine  Exilia  Mercier  a  J.  B.  Binette.  sur  Henry 
Gagne.  $700. 

Vente— Gregoire  Bussiere  a  Ernest   Heroux,  792  et   p.   791. 
Warwick,  $6,500,  $100  a/c. 

Vente— W.  C.  Houle  a  Alph.  Desharnais,  p.  144,  Warwick. 
$850,  $150  a/c. 

Declaraton   d'heredite— Leon    Noel   a.   Mme    Lumina     Arse- 
nault,  2  parties  45,  Warwick, 

Vente— Mme    Lumina    Arsenault   a   Denis   Beliveau.    2    par- 
ties 45,  Warwick,  $2,000  dues. 

Testament— Hegesippe    Vaudreuil   a   Mme    Alphonsine    Ha- 
mel,  121,  122  et  126.  Tingwck. 

Vente— Maxime  Labb6  a  Zephirin  Jacques,  p.  470,  Ste-Vic- 
toire, $750  dues. 

Vente— Narcisse   Grenier  a  Wilfrid    Cant  in.   p.   782  et   783. 
Tingwick,   $2,200,  $1,200,  a/c. 

Vente — J.  C.  A.  Bordeleau  a  Thomas  Buteau.  p.  297.     Ste- 
Victoire  (batisse  seulement)   $600  dues. 

Hypotheque— .Thomas    Buteau    a    Mme    L.    C.    Baribeau.    p 
:277  et  278,  Ste-Victoire,  $600. 

Echange— Mme    Therese    PLcher   et   Rev.    Philemon    Biron, 
:94-97  et  autres,  Ste-Victoire. 

Transport— J.  D.  Gagne  a  J.  Chs  St-Jean.  %  lnd.  rente  sur 
p.  100,  Ste-Victoire,  de  24.  $125  payees. 

Resiliation   de  donation— J.   A.    Pellerin   a  Azade    Pellerin 
8e,  8e  rg,  Stanfold. 

Vente— Azade  Pellerin  a  Etlenne  Slyvain.  8d,  9e  rg  et  8e. 
8e  rg,   Stanfold,  $10,000,  $6,000  a/c. 

Obligation— Narcisse  Beaulieu   a  Alphonse    Moreau,   p.   195 
Bulstrode,  $1,400. 

Obligation— Alfred  Lampron  a-   Wilfrid  Beaudet,  930,  991  et 
993,   Warwick,   $,1,800,    4  j 


Vente — Alfred  Lamontagne  a  J.  Ambroise  Luneau,  82,  Ste- 
Victoire,  $5,500,  $2,200  a/c. 

Testament — France  Dussault  a  Mme  Philomene  Gagnon, 
Vs  ind.  p.  400,  Ste-Heiene. 

Donation — Arthur  Dumont  a  Joseph  Dumont,  p.  1040, 
Warwick. 

Vente— Ulderic  Roux  a  Lucien  Roux,  506,  Warwick,  $5,000 
dues. 

Transport — Wilfrid  Brul£  a  Simeon  Brule\  sur  Moise  et 
Omer   Desilets,   $1,900. 

Cession  en  redd,  de  compte — Ludger  Beliveau  et  Jean 
Drouin,  fiduciaire  a  Nazaire  et  Gustave  Beliveau,  p.  409,  Ste- 
Victoire. 

Vente — Calixte  Fr^dette  a  Antonio  Mailhot,  %  n.  e.  9,  3e 
rg,   Stanfold.   $3,500.   $3,000  a/c. 

Obligation — Antonio  et  Joseph  Mailhot  a  L.  E.  Thibau- 
deau.  Ms  n.e.  9,  3e  rg,  Stanfold  et  7,  2e  rg.  Stanfold,  $3,000. 
155  et  an; res.  St-Christophe,  $1,400. 

Transport — Ludger  Crete  a  J.  E.  Hudon.  sur  Nelson  Roux. 
$2,000. 

Vente — Adelard  Fournier  a  Napoleon  Leclair,  912  et  913. 
Warwick,  $4,700,  $1,200  a/c. 

Obligation— A.  G.  Caron  a  Ludger  Ger.cst.  392,  Tingwick. 
$500. 

Vente  Eugene  Fournier  a  Eugene  Tourigny.  22a,  12e  rg. 
Stanfold,  $1,100.  $300  a/c. 

Vente— Thomas  Laroche  a  Rosaire  Laroche.  121.  St-Nor- 
bert,  $3,500  dues. 

Cession — Gedeon  Labbe  a  Adelard  Labbe,  p.  414,  Ste-Vic- 
toire. 

Vente — Joseph  Crevier  a  Adelard  Fournier,  \2  so.  S90, 
Warwick,  $2,200,  $1,350  a/c. 

Vente— Antonio  Houle  a  Wilfrid  Croteau,  142,  144  et  191. 
Bt-Chrtstophe,  $1,200  payees. 

\ "•  ate  Ddndry  Richer  a  Johnny  Beauchesne,  518  et  p.o. 
.".it.  Bulstrode,  *l. $200  a  c. 

Obligation — Joseph  Ddslleta  a  Henri  Luneau.  513  et  514, 
Stc  Victoire,   240.   St-Xorbert.  $3. 


BUREAU    D'ENREGISTREMENT.   CITE    ET    DISTRICT    DES 

TROIS-RIVIERES 

Semnlne   du   30  juin   au   8  juillet 

Vente     name  Louise  Gauthier  a  Joseph  Buwon. 
Vente     ESuchariete  Rivard  a  Arthur  Giguere 
Obligation     Philippe  Bourassa  k  Arthur  Lajoie. 
Declaration     K    Bellemare. 

Declaration      Evarisic  Gelinas. 

Declaration    Omer  D.  Gauthier. 

Quittance     Thomas   Ilebert    a    Euchariste   Desaulniers. 
Quittance     Joaaphar  Duponl  a  J.  C.  Avila  Ricard. 
Venti      Vve    Up    C  rbonnean  k   Valere  Gagnon. 
Donation — Vve   Maxime   Fcrron   u    Harry  et    Emile   Ferron. 
Declaration   BOclale-    Thibodeau  &  Frere. 
Declaration   Bociale     Minikoff   &.   Cie. 
Vente     I    A.  Gauthier  a  Philippe  Guay. 
Vente     Joseph    BlSBOU  a  Jos.  A.   Gauthier. 
\'t'iii<-     Agapll    Bergeron  a  J.   B.  Z.   Richer. 
Obligation— Smc.    Xarcisse   Rivard  a   R.   S.   Cooke. 
Transport — Succ.  J.  E.  Hetu  k  J.  N.  Bourassa  et  al. 
Vente     L.   X.  Jourdain  a   Ernest   Trepanier. 
Vente-    Eugene    Meunier   a    Ed.    S.   de   Carufel. 
Vente    Joaepb   Trottlei    a   Alexis  Isabel. 
Vente — Vve  H.  Lagrange  k  Liboire  et   Horace  Dessureault. 
Obligation — Liboire    Dessureault    a    Hypolite    Poliquin 
Obligation — Liboire  et  Horace  Dessureault  a  Alp.  Langevin. 
Quittance— Rev.  F.  X.  Lizee  a  J.  X.  Atchez  Coutu. 
Vente — Telesphore  Racine  a   William  Lord. 
Vente — George  V.  Xicol  a  Dame  Edith  Boivin. 
Vente — Emile    Hogue   .i   Georges   Lajoie. 
Vente — J.  A.   Bourassa  k  Lucien  Bourassa. 
Vente — Ths  Marcouiller  a  Jos.  A.   Hebert. 
Obligation— Napoleon  Gelinas  a  Angele  Gerin-Lajoie. 
Priorite    d'hypotheque — F.    X.    Bellemare    a    Angele    Gerin- 
Lajoie. 

Main-levee— Dame  Angele  G.-Lajoie  a  Jules  Louis. 
Quittance — Dame   Angele   G.-Lajoie  a  Jues   Louis. 
Obligation — Cora   G.   Labarre  a   Francois   Gelinas. 
Quittance — Frs   Chretien   esq.   a    Paul    Guillemette. 
Quittance — Louis   Nadeau  k   Philippe  et   Henri  Roy. 
Cession — Frank    L.    Desaulniers   a    Ephrem    L.    Desaulniers. 
Obligation— Fernando    D^ziel   a    Marie-Louise   Gauthier. 
Vente     Valere    Lapointe    a    Adelard    Boulanger. 
Ven i e     Adelard    Villemure    a    Eugene    Carlxmneau. 
Vente     Ernest    A.   Lapointe  a   Thomas  L;nny. 
Quittance— Noel  Gelinas  a   Alfred   Gelinas. 
Quittance — Rev.  Dionis  Gelinas  a  Thomas  L.  Pidgeon. 
Quittance— Alfred    Bournival   a    Thomas    L.    Pidgeon. 
Vente— Ones.  Boisvert  a   Donat  Plante. 
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Guide  de  Pacheteur 

II  n'y  a  rien  sur  le  marchS  que  nous 
ne  puissions  vous  aider  a  acheter  a 
votre  avan tage.  C'est  pourquoi  nous 
publicns  ce  guide.  Nous  vous  recom- 
mandons  de  le  parcourir  et  d'Scrire 
pour  renseignements,  catalogues,  liste 
de  prix,  etc.  Si  vous  d6sirez  plus  de 
details  sur  la  marchandise  qu'il  vous 
offre,  veur.lez  vous  re£6rer  a  l'index 
des  annonceurs,  et  de  la  a  leur  page 
d'annonces. 


ACIER    EN    BARRES 
Nova    Scotia    Steel    &    Coal    Co.,    Ltd., 

New-Glasgow,  N.-B. 
Steel  Co.  of  Canada,   Ltd.,  1272  Notre- 

Dame  O.,  Montreal. 
B.    &    S.    H.   Thompson    Co.,    Ltd.,   211 
rue   McGill,   Montreal. 
ACCESSOIRES   ELECTRIQUES 
Auer  Light   Mfg.  Co.,  Ltd.,  61  rue  St- 
Sulpice,  Montreal. 

AFFICHE-RECLAME 
Canadian    Poster    Co.,    Edifice    Lewis, 
Montreal. 

ARCHITECTE 
L.    R.    Montbriand,   230   rue    St-Andre, 
Montreal. 

ARMOIRES   EN   ACIER 

Dennis-Wire   &    Iron   Works   Co.,    Ltd., 

London,  Ont. 

ASCENSEURS   ET   CLOTURES 

Dennis-Wire    &    Iron    Works   Co.,    Ltd., 

London,  Ont. 

ASSURANCES-FEU 
Assurance       Mount-Royal,    17    rue    St- 

Jean,  Montreal. 
British  Colonial   Fire   Ins.  Co.,  2  Place 

d'Armes,  Montreal. 
Cie    d'Assurance    Mut.    du    Commerce, 

St-Hyacinthe,  Que. 
Liverpool-Manitoba      Ass.      Co.,      Coin 
Dorchester  O.  et  Union,  Montreal. 
Western      Assurance     Co.,  61  rue   St- 
Pierre,  Montreal. 

ASSURANCE-VIE 
Canada   Life  Ass.  Co.,  Toronto,  Ont. 
La       Prevoyance,    189    rue    St-Jacques, 

Montreal. 
Sun     Life     of     Canada,  rue  Metcalfe, 
Montreal, 

BACON 
Matthews-Blackwell,       Ltd.,    rue    Mill, 
Montreal. 

AUTOMOBILES 
Ford    Motor    Co.    of    Can.,    Ltd.,  Ford, 
Ont. 

BALAIS 
Parker  Broom  Co.,  Ottawa,  Ont. 
T.  S.  Simms  &  Co.,  Led.,  St-Jean,  N.-B. 

BALANCES     AUTOMATIQUES 
Intern.   Business   March.  Co.,   Ltd.,  To- 
ronto, Ont. 

BANQUES— BANQUIER 
Eanque     d'Hochelaga,  112  rue  St-Jac- 
ques, Montreal. 
Eanque  Nationale,  101  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
Eanque    Molsons,   200   rue   St-Jacques, 

Montreal. 
Eanque  Provinciale  du  Canada,  7  Place 

d'Armes,  Montreal. 
Eanque  d'Epargne,  176  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
Garand,  Terroux  &  Cie,  48  rue  Notre- 
Dame  O.,  Montreal. 
BARATTES 
Lewis    Bros.,    Limited,   20   rue   Bleury, 
Montr6al. 

BAS 
Mercury      Mills,       Limited,    Hamilton, 

Ont. 
Chipman-Holton    Knitting   Co.,  Hamil- 
ton, Ont. 


BEURRE    DE    PEANUT 
Wm.      Clark,      Ltd.,  83   rue  Amherst, 
Montreal. 

BIERE    ET   PORTER 

National      Breweries,     Ltd.,    36    Carre 

Chaboillez,  Montreal. 

BISCUITS     ET     CONFISERIES 

Charbonneau,      Ltee,   330   rue   Nicolet, 

Montreal. 
McCormick     Mfg.     Co.,     Ltd.,  London, 
Ont. 

BOCAUX   EN  VERRE 
Dominion   Glass  Co.,    Ltd.,   285  Beaver 
Hall,  Montreal. 

BORAX 
B.  &  S.  Thompson  &  Co.,  Ltd.,  211  rue 
McGill,  Montreal. 

BONBONS 
Patterson     Candy     Co.,     Ltd.,  Toronto 
Ont. 

BOUCHONS 
S.     H.     Ewing     &     Sons,  98  rue  King, 
Montreal. 

BOURRURES   ET   COLLIERS 
American  Pad  &  Textile  Co.,  Chatham, 

Ont. 
Burlington-Windsor    Blanket,   Toronto, 
Ont. 

BROSSES 
T.  S.  Simms  Co.,  Ltd.,  St-Jean,  N.-B. 

BROQUETTES 
The    Steel    Co.,   of   Canada,    Ltd.,   1272 
Notre-Dame   O.,   Montreal. 

BUSTES      D'ETALAGE 
Dale   Wax   Figures  Co.,    Ltd.,  Toronto, 
Ont. 

CACAO 
Cowan   Co.,   Limited,  Toronto,   Ont. 
Walter    Baker   Co.,    Ltd.,   1000   rue  Al- 
bert, Montreal. 

CADRES   ET  TABLEAUX 
Wisintainer  &   Fils,  58  rue  St-Laurent, 
Montreal. 

CAFES 
J.  J.   Duffy  &  Cie,  117  rue  St-Paul  O., 

Montreal. 
Stanway-Hutchins,       Ltd.,    18    rue    St- 
Alexis,  Montreal. 
CAISSE    ENREGISTREUSE 
National    Cash    Register    Co.    of    Can., 
Ltd.,  122  Ste-Catherine,  O.,  Mont- 
real. 

CAOUTCHOUC 
Dominion     Rubber    Co.,     Ltd.,  201   rue 

des  Inspecteurs,  Montreal. 
Columbus     Rubber,      Limited,   1349  de 
Montigny,  Montreal. 

CARTOUCHES 
Dominion     Cartridge     Co.,  120  St-Jac- 
ques, Montreal. 
Remington  Arms  Co.,  Windsor.  Ont. 

CATSUP 
Wm.   Clark,   Limited,   83  rue  Amherst, 

Montreal. 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton, 

Ont. 
H.  J.  Heinz  &  Co.,  Pittsburg,  Penn. 

CASQUETTES 
Cooper  Cap  Co.,  Toronto,  Ont. 

CHAPEAUX 
Montreal    Hat    Co.,    Ltd.,    15   rue    Ste- 

HeJene,  Montreal. 
James  Corristine  &  Co..    Ltd.,  371   St- 
Paul  O..  Montreal. 
CHAUSSURES      (Manufacturiers) 
Ames,    Holden,    McCready,    Ltd.,    1221 

Mont-Royal  E.,  Montreal. 
Gagnon,   Lachapelle   &    Hebert,  55  rue 

Kent,  Montreal. 
J.  A.  &  M.  Cote,  St-Hyacinthe,  Que\ 
Daoust,  Lalonde  &  Cie,  49  Carr6  Viv- 

toria,  Montreal. 
Kaufman   Rubber  Co.,  Kitchener,  Ont. 
Brandon     Shoe     Co.,     Ltd.,  Brantford, 
Ont. 


Lady  Belle  Shoe  Co.,  Kitchener  Ont. 
Reina      Footwear,    611     rue    Beaudry, 

Montreal. 
Tetrault   Shoe   Mfg.  Co.,   Ltd.,   331  rue 
de   Montigny    E.,   Montreal. 
CHAUSSURES    (Jobbers) 
J.  R.  Labelle,  229  rue  Lemoine,  Mont- 

*real. 
James  Robinson,  184  McGill,  Montreal. 

CHAUSSURES   DE  TRAVAIL 
Greb  Shoe  Co.,  Ltd.,  Kitchener,  Ont. 

CHAUSSURES  D'ENFANTS 
Louis     Germain,    251    Christophe    Co- 
lomb,  Montreal. 

CHEMISES 
Deacon  Shirt  Co.,  Belleville,  Ont. 
John  Forsyth,  Ltd.,  Kitchener,  Ont. 
Regal  Shirt  Co.,  Ltd.,  Hamilton  Ont. 
A.  Racine  &  Cie,  Ltee,  Montreal. 

CIGARETTES 
Imperial    Tobacco    of    Can.,    Ltd.,  900 
rue  St-Antoine,  Montreal. 
CLOTURES  ET  BARRIERES 
Dennis-Wire  &  Iron  Works,  Ltd.,  Lon- 
don.  Ont. 
Banwell-Hoxie    Wire    Fence    Co.,    Ltd.. 
Hamilton,  Ont. 

COGNACS 
Henry  Roy,  Cognac,  France. 

COLLETS  (Faux-Cols) 

Cluett,    Peabody    &   Co.    of   Can.,    Ltd., 

Edifice   "Herald',    Montreal. 

CONFITURES 

Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton, 

Ont. 
Waggstaffe,    Limited,   Hamilton,   Ont. 

CONSERVES  DE   FRUITS 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton, 

Ont. 
Old   City   Mfg.  Co. 

CONSERVES    DE   POISSONS 

Connors    Bros.,    Ltd.,   Black's    Harbor, 

N.-B. 

CONSERVES    DE    VIANDE 

Wm.     Clark,     Ltd.,    83    rue    Amherst, 

Montreal. 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton, 
Ont. 

COMPTABLES 
Gagnon    &    L'Heureux,   11   Place  d'Ar- 
mes, Montreal. 
Gonthier     &      Midgely,  10  rue  St-Frs- 

Xavier,  Montreal. 
Paquet  &  Bonnier,  120  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
CORN  FLAKES  (Flocons  de  ble-d'lnde) 
Kellogg's   Toasted    Corn    Flakes,   Lon- 
don. Ont. 
Canadian    Postum    Cereals    Co.,   Wind- 
sor, Ont. 

CORNICHONS 
H.  J.  Heinz  &  Co.,  Pittsburg,  Penn. 

COURTIERS    EN     DEBENTURES 
Prudential    Financial    Society,   162  rue 
St-Denis,  Montreal. 

CRAVATES 
Niagara      Neckwear,     Niagara     Falls, 
Ont. 

CREME   DE  TARTRE 
E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

CUIR    A   SEMELLES 
The    Breithaupht    Leather  Co.,  Kitche- 
ner, Ont. 

DIVISION   D'ACIER 

The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 

Ltd.,  London,  Ont. 

DALLES  GALVANISEES 

The  Pedlar  People,   Ltd.,  26  Nazareth, 

Montreal. 

EAUX    GAZEUSES 
Art.    Brodeur,  35  Frontenac,  Montreal. 

EAUX    PURGATIVES 
Riga  Water  Co.,  40  rue  Plessis,  Mont- 
real. 
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GUIDE    DE    L'ACHETEUR— (suite) 
ECHELLES   DE   MAGASINS 
Richards-Wilcox    (Canadian  Co.).  Lon- 
don, Ont. 

ECHELLES  DE   SAUVETAGE 

The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 

Ltd.,  London,  Ont. 

ECROUS 

London   Bolt  &  Hinge  Works,  London, 

Ont. 

EGOINES 
T.    F.   Shurley   &  Co.,   Ltd.,  St-Cathari- 
nes,  Ont. 

ESSENCES  CULINAIRES 
Henri    Jonas    &    Cie,  177  rue  St-Paul, 
Montreal. 

FARINES     PREPAREES 
Brodie  &   Harvie,    Ltd.,  14  rue  Bleury, 
Montreal. 

FAUX-COLS 
Arlington  Co.,  Toronto,  Ont. 
Cluett,     Peabody     Co.,     Ltd.,    Toronto, 
Ont. 

FER-BLANC 

A.  C.    Leslie    &   Co.,    Ltd.,   560    rue   St- 

I'aul   0.,   Montreal. 

B.  &  S.   H.  Thompson  &  Co.,  Ltd.,  211 

McGill,  Montreal. 
FERRONNERIE    EN    GROS 
Aug.    Couillard    Enrg.,   Ill   rue   St-Paul 

E.,    Montreal. 
L.   H.   Hebert  &  Cie,   Montreal. 
Lewis   Bros.,  rue   Bleury.   Montreal. 
Thos.  Birkett  &  Son,  Ottawa,  Ont. 

FEVES   AU    LARD 
Wm.  Clark,   Ltd.,  Montreal. 
Dominion    Canners    Co.,    Ltd.,    Hamil- 
ton, Ont. 
FIXTURES   ET  FOURNITURES 
ELECTRIQUES    (en    gros) 
Auer    Light    Mfg.    Co.,    Ltd.,   fil    Sl-Sul 
pice,  Montreal, 

FIXTURES    D'ETALAGE 
The  Oscar  Onken  Co.,  Ltd.,  Cincinnati, 
Ohla. 

FIL    DE   FER 
The  Steel   Co.  of  Can.,   Ltd.,  Monii 

FORMES    ET    BUSTES 
Delfosse  &  Cie,  Montreal. 
Dale   Wax   Figure   Co.,  Toronto,   Ont. 

FONDERIE 
Canada     Foundries     &     Forgings     Co., 
Ltd.,  Welland,  Ont. 

FOURRURES 
Redmond  Co.,  Ltd.,  185  rue  des  [nspec 
teurs,    Montreal, 

GANTS   DE   TOILETTE 

Perrin  &   Frere,   Montreal. 

Acme   Glove    Works    Ltd.,   Montreal, 

Hudson   Bay   Knitting  Co..    Mom 
GANTS   DE  COTON 

American   Pad,  Textile  Co.,   Ltd.,  Cli.i 
tham.   Ont. 

Hudson    Bay    Knitting   Co.,  Montreal. 

Acme    Glove    Works    Co.,    Ltd.,    Mont- 
real. 

GELEES 

Dominion      Canners,      Ltd.,    Hamilton. 

Ont. 
Genesee    Pure    Food   Co.,    Ltd.,   Bridge- 
burg,  Ont. 

GINGER   ALE 
Art.  Brodeur,  35  Frontenac,  Montreal. 

GLYCERINE 
B.  &   S.   H.  Thompson  Co.,  Ltd.,  Mont 
real. 

HACHES 

Canadian     Warren    Axe    &    Tool     Co 

Ltd.,  St  Catharines.  Ont. 

HARDES  FAITES 

Victoria      Clothing      Co.,  Vlctoriavllle 

Que\ 


HARNAIS 
Heney   Harness    &    Carriage   Co.,    Ltd., 
Toronto,   Ont. 

HARENGS  EN  BOITE 
Connors     Bros.,     Ltd.,   Black's   Harbor, 
X.-B. 

HUILE    DE    FOIE    DE    MORUE 
La     Cie     J.     L.     Mathieu,    Sherhrooke, 
Que\ 

HUILE  A  CYLINDRE 
Imperial    Oil    Co.,    Ltd.,   Montreal. 

HUILE    DE    PETROLE 
Imperial    Oil    Co..    Ltd.,   Montreal. 

IMPERMEABLES 
Tower     Canadian     Co.,     Ltd.,    Toronto, 

Ont. 
Canadian    Cons.    Rubber    Co.,    rue    des 
Inspecteurs,     Montreal. 

JAMBON    PRESSE 
Cote,    Lapointe    Enrg.,   287    rue   Adain. 
Montreal 

JOBBERS   EN   CHAUSSURES 
James       Robinson,    rue    McGill.    Mont- 
real. 
J.  R.  Labeiie.  rue  Lemolne,  Montreal. 

LAIT   EN    POUDRE 
Canadian     Milk     Products     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

LAIT    CONDENSE 
Carnation    Milk   Co.,   Chicago,    111. 

LANGUE    MARINEE 
Wm.      Clark,      Ltd.,      83   rue   Amherst, 

Montreal. 

LESStVE 
E.    W.    Gillett    Co.,    Ltd.,   Toronto.    Ont. 

LAVEUSES    MECANIQUES 
Connor   &   Son,   Ottawa.    Ont 
Dowswell    Lees  &  Co.,   Ltd.,    Hamilton, 

Ont, 
w.  A.  Kribs,  Hespeler,  Out. 
LEVURE    (Yeast) 
E.     W.     Gillett     &     Co..     Ltd..  Toronto. 
Ont 

LIMES 
G.     &     H.     Barnett     Co..    Philadelphia, 
Penn. 

LINGERIE 
Kassab    Kimono    Mfg.    Co.,    .17    Mayor, 

Montreal 

Muser    Bros.    (Canada),    Ltee.    12    rue 
St.'  ii.  i.  M,     Montreal. 

LINOLEUMS 
Dominion  Oil  Cloths  Co.,  Ltd.,  rue  S 

Catherine   Est,   Montreal 

LUBRIFIANTS 
Imperial    Oil  Co.,    Ltd.,    Montreal. 

LOQUET 

Richard-Wilcox  Canadian  Co.,  London, 

Ont. 

MACHINES    A    REPARER    LES 

CHAUSSURES 

United      Shoe      Machinery     Co.,      Ltd., 

Montreal. 

MARMELADE 
Dominion     Canners     Co.,     Ltd.,    Hamil- 
ton. Ont. 
Waggstaffe,   Ltd.,   Hamilton.  Ont. 

MEUBLES 
Victoriaville    Furniture.  Co.,    Ltd.,    Vic 

%    toriaville,  Que. 

MEUBLES    DE    BUREAUX 
Office  Specialties.  Ltd.,  Montreal. 

MEUBLES 
Richard-Wilcox,     Canadian     Co.,     Ltd., 
London.   Ont. 

METAUX  EN   LINGOTS 

Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
B.  &   S.   H.  Thompson  Co.,   Ltd.,  Montr 
treal. 

MINCE    MEAT    (Viande    Hachee) 
Wm.      Clarke,      Ltd.,   S3   rue    Amherst, 
Montreal. 


MOULIN   A    LAVER 
Wm.  A.   Kribs,  Hespeler,  Ont. 
Connor  &  Son.  Ottawa.  Ont. 
Maxwells,   Ltd.,  Ste-Marie.  Ont. 
Dowswell    Lees  &   Co.,   Hamilton.   Ont. 

NOUVEAUTES    EN    GROS 
A.  Racine  &  Cie,  Ltee,  Montreal. 
P.    P.    Martin,    Ltee,   Montreal. 
John   M.  Garland  &  Son,   Ltd.,  Ottawa. 

Ont. 
Greenshields,    Ltd.,    Montreal. 
John    McDonald   &    Co.,    Ltd.,  Toronto, 

Ont. 
W.   R.   Brock  Co.,  Ltd..  Montreal. 
Muser  Bros.   (Canada,  Ltd.),  Montreal. 
Hodgson   Sumner,   Montreal. 

OUTILS    EN    ACIER 
J.    H.   Williams  Co.,  Brooklyn.  X.-Y 

OUTILS  DE   BUCHERONS 

Thos.  Pink  Co.,  Ltd.,  Pembrooke,  Ont. 

Can.    Warren    Axe    &    Tool    Co.,    Ltd.. 

St-Catharines.  Ont. 

OUATES 

Dominion       Wadding      Co..    rue    Yinet. 

Montreal. 

PAPETERIE 
Jos.   Fortier,   Ltee,  rue   Xotre-I  lame  O. 
Montreal. 

PATTES   DE   COCHONS 
Wm.      Clark.      Ltd..      83    rue   Ainh.  I 
Montreal. 

PAPIER   A  TAPISSER 
Stauntons    Limited,    Toronto.    Ont. 

PEINTURES     ET     VERNIS 
Ottawa      Paint      Works,      Ltd..  Ottawa 

Ont, 

Brandram-Henderson.     Ltd..    Montreal. 
Georgia    Turpentine    Co.,    27-12    Clarke. 

Montreal. 
McArthur-lrwin    Co.,    Ltd..    Montreal. 
A.   Ramsay   &  Sons.  Co..  Montreal 
Sherwin-Williams    Co.     of    Can.,     Ltd., 
Montreal. 

PAIN 
Dent    Harrison.   Westmonnt.    Que 
PATES    ALIMENTAIRES 
La  Cie   J.  Cadieux,  Ltee.  83   rue   Craig 
'i      Montreal 

PHOTOGRAVURES 
British    Colonial    Press    Co..    Ltd.,    Edi- 
fice  "Herald",   Montreal. 
PAPIER    A    MOUCHES 
O.  &  W.  Thum  <£.  Co. 

PAPIER    A    COUVERTURE 
Alex.   McArthur  &  Co..   Ltd..   Montreal 

PISTACHES    (Peanuts) 
Montreal   Nut  &  Brokerage  Co.,  30  rue 
des  .lures.   Montreal, 

PLUMES    DE    VOLAILLES 
P.    Poulin    &    Cie.    Montreal. 
PNEUMATIQUES 
Gutta-Percha   &    Rubber   Co.,    Ltd.,  To- 
ronto.  Ont 
Dunlop  Tire  Co. 

PANTALONS 
Vineberg   Pants  Co..  160   McGill.   Mont- 
real 

PATES    ALIMENTAIRES 
Catelli.  C.   H.  Co..   Ltee. 

POELES     ET    FOURNAISES 
The    James    Stewart    Mfg.    Co.,    Wood- 

Btock,  Ont. 
Hamilton    Stove    Mfg.    Co.,    Hamilton. 

Ont. 
Canada   Stove  &   Co.,  Ville  St-Laurent 

Que. 
Beach  Foundry  Co.,  Ltd.,  Ottawa.  Out 

POELES   A    L'HUILE 
Imperial    Oil   Co.,    Ltd..   Montreal. 

POISSON 
D.  Hatton  Co.,  Montreal. 
POMPES    A     HUILE    ET    GAZOLINE 
S.   F.  Bowser  &  Co.,  Fort  Wayne.  Ind. 
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POUDRE      LIMONADE-ORANGEADE 
Henri    Jonas   &   Cie,  Montreal. 

POUDRE    A    LAVER 
N.   K.   Fairbanks  Co.,  Montreal. 

POUDRE    D'AMMONIAQUE 
Keenleyside  Co.,  London,   Ont. 

POUDRE   D'OEUFS 
S.  H.  Ewing  &  Son,  Montreal. 

POUDRE   A   PATE 
Egg  'O  Baking  Powder  Co.,  Hamilton, 

Ont. 
E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

PROVISIONS 
Matthews-Blacwell,      Ltd.,     rue     Mill, 
Montreal. 

PRELARTS 
Dominion   Oilcloth   Co.,   Ltd.,  rue  Ste- 
Catherine  Est,  Montreal. 
RUBANS 
Ribbons   Ltd.,  212  McGill,  Montreal. 

RAZOIRS  DE  SURETE 

Gillett  Safety  Razor  Co.  of  Can.,  Ltd., 

71  St-Alexandre,  Montreal. 

SARDINES 

Connors    Bros.,    Ltd.,   Black's    Harbor, 

N.-B. 

SAUCISSE 
Cote  &  Lapointe,  Enrg.,  287  rue  Adam, 
Montreal. 

SAVONS 
Palmolive  Co.,  Montreal. 
The  N.  K.  Fairbanks  &  Co.,  Montreal. 
St.   Croix   Soap    Mfg.   Co.,   St-Stephen, 
N.-B. 

SCIES 
Manufacture  de  Scies  de  Levis,  L3vis, 

Que\ 
Simonds      Canada      Saw,     Fitchburg, 
Mass. 

SEL   DE   TABLE 
Dominion   Salt  Co.,    Ltd.,  Sarnia,   Ont. 

SELLERIES   EN    GROS 
G.  L.  Griffith  &  Son,  Stratford,  Ont. 

SEL   A    MEDICINE 
Abbeys    Effervescent    Co.,   Montreal. 


SEMELLES     IMITATION     DE     CUIR 
Gutta-Percha   &    Rubber  Co.,  Toronto- 

Ont. 
Goodyear    Tire    Rubber    Co.,   Toronto, 
Ont. 

SIROP    DE    BLE-D'INDE 
Canada  Starch  Co.,  Montreal. 
SIROP   DE   FRUITS 
Dominion      Canners,      Ltd.,  Hamilton, 
Ont. 

SIROP    CONTRE    LE    RHUME 
Chamberlain   Med.  Co.,  Toronto,  Ont. 
La     Cie     J.     L.     Mathieu,     Ltee,  Sher- 
brooke,  Que\ 

SOIES  (Tissus) 
Pacific  Mills,  Ltd.,  Lawrence,  Mass. 
Belding,     Paul     Cortlcelll     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

SOIE    (Fil) 
Belding,     Paul     Corticelli     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

SALOPETTES    (Overalls) 
Hamilton    Carhatt,   Cotton    Mills,    Ltd., 

Toronto.  Ont. 
Warwick  Overalls  Co.,  Warwick.  Que\ 

SAUCE   WORCESTERSHIRE 
Henri  Jonas  &  Cie,  177  St-Paul  Ouest, 
Montreal. 

SODA   A    LAVER 
Church  &  Dwight,  Ltd.,  Montreal. 

SODA    A    PATE 
Church  &  Dwight,  Ltd.,  Montreal. 

SOUS-VETEMENTS 
Schoffield   Woollen   Co.,   Ltd.,   Oshawa, 

Ont. 
Zimmerman    Mfg.   Co.,  Hamilton,   Ont. 

SWEATERS 
Ballantyne    Limited.   Stratford     Out 

TABAC  A  CHIQUER 
Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900    rue 

St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que\ 

TABAC   A  PRISER 
The    Imperial    Tobacco    Co..    Ltd.,    900 

rue   St-Antoine,   Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que\ 


TABAC  A   FUMER  EN  PALETTE 
The    Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900 

rue  St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que\ 
Cie  de  Tabac  Montcalm. 

THE 
Stanway-Hutchins     Co.,     18     rue     St- 

Alexis,  Montreal. 
Furuya  &  Nishlmura,  55  St-Frs-Xavier, 

Montreal. 
Kearney      Bros.,      Ltd.,   33   St-Pierre, 
Montreal. 

TAPIS 
Guelph     Carpet     &     Worsted     Spring 
Mills,  Ltd.,  Guelph,  Ont. 
TOLE  D'ACIER 
A.  C.  Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
Nova   Scotia  Steel   Co.,  New-Glasgow, 
N.-E. 

TONDEUSES   A  GAZON 
Maxwells  Limited,  Ste-Marle,  Ont. 

TORDEUSE 
Dowswell     Lees    Co.,    Ltd.,  Hamilton, 
Ont. 

TRANCHE-VIANDE 
Hobart  Mfg.  Co.,  Toronto,  Ont. 
TUYAUX    GALVANISES 
The  Pedlar  People,  Ltd.,  26  rue  Naza- 
reth, Montreal. 

VERNIS  A  PLANCHER 
Imperial   Oil   Co.,   Ltd.,  Montreal. 

VERRE    DE    PARIS 
McArthur-lrwin  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

VITRE 
Hobbs   Mfg.  Co.,   Ltd.,  rue  St-Jacques, 
Montreal. 

VOLAILLES 
P.  Poulin  &  Cie,  Montreal. 


AVIS  AUX  ACHETEURS 
Si  vous  ne  pouvez  trouver  ce  dont 
vous  avez  besoin  dans  la  liste  ci- 
dessus,  ecrivez  au  "Prix  Courant"  et 
nous  vous  fournirons  I'information  de 
suite. 


THES  NATURELS 

JAPON 


Nous  avons  un  gros  stock  de  toutes  les  varietes 
et  nous   pouvons  vous  of f rir  ies  prix  les  plus  bas. 

NOUS  GARANTISSONS  SATISFACTION 


Prix  de  21c  a  $1.25  la  livre 

Dites    nous  la  variete  que  vous   desirez  et    le  prix   que  vous    voulez 
payer  et  nous  vous  enverrons  un  echantillon  par  le  retour  du  courrier. 

dftCaison  Fondee  il  y  a  45  ans 

Kearney  Bros.,  limited 

33  RUE  ST.  PIERRE,  MONTREAL. 
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Faites  Profiter  votre  M&g&sin  de 
la  Publicite  Carhartt 


A  l'aide  d'une  longue  Iiste  de  publications  canadiennes, 
nous  sommes  a  faire  connaitre  a  tout  le  public  du  pays 
la  valeur  du  service  donne  par  les  Salopettes,  les  Combi- 
naisons  (allovers)  et  les  gants  de  Carhartt.  Le  chiffre 
d'affaires  que  vous  retirerez  de  cette  publicite  nationale 
dependra  de  vous  jusqu'a  un  certain  point.  En  conse- 
quence, au  lieu  de  laisser  les  gens  decouvrir  eux-memes 
que  vous  vendez  la  ligne  Carhartt,  supposons  que  vous 
leur  appreniez  que  vous  l'avez  en  magasin. 

Un  etalage  de  Salopettes,  de  Combinaisons  et  de  gants 
Carhartt  dans  vos  vitrines,  simultanement  avec  notre  pu- 
blicite, vous  aidera  beaucoup  a  attirer  la  clientele  chez 
vous  en  faisant  connaitre  votre  magasin  comme  I'endroit 
ou  Ton  vend  les  produits  Carhartt. 


HAMILTON  CARHARTT  COTTON  MILLS, 

LIMITED 

MONTREAL,  TORONTO,  WINNIPEG,  VANCOUVER 


BONNETERIE 

D'UN  HEEL   MERITE 


Tenez-vous  a  avoir  en  stock  une  ligne  de  bonneterie  que  vous  pouvez,  avec 
enthousiasme  et  toute  confiance,  recommander  a  vos  clients,  parce  que  vous 
savez  que  sa  qualite  est  incontestable,  sa  duree  certaine  et  que  ses  caracteristi- 
ques  sans  egales  assurent  le  confort?  , 

La  Bonneterie  "  CIRCLE  -  BAR  " 

EST  CELLE  QU'IL  VOUS  FAUT  ALORS.  ' 

Renforcee,  faconnee  de  maniere  a  s'ajuster  sans  un  pli,  tans  couture  et  avec  cette 

uniformite  de  texture  et  cette  beaute  de  fini  qui  sont  toujours  appreciees — la 

Bonneterie  Circle-Bar  donnera  satisfaction  sous  tous  rapports. 

Des  marchandises  qui  donnent  satisfaction  vous  assurent  des  clients  perma- 

nents. 

Prenez  en  stock  de  la  Bonneterie  Circle-Bar  pour  dames — en  cachemire,  en 
soie  et  en  coton.  Pour  hommes — en  cachemire,  en  soie  et  en  coton.  Pour  en- 
fants — en  cachemire,  en  tissu  mercerise  et  en  coton. 

THE  CIRCLE  BAR  KNITTING  CO.,  LIMITED. 

KINCARDINE    -    ONTARIO. 
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Perfectionnes  par   des  Annies  de 
Travail    Scientifique 


La  reputation  dont  jouissent  aujourd'hui  les  aliments  marins 
de  haute  qualite  de  Connors  Bros,  est  le  resultat  d'eflforts 
scientifiques  pour  produire  une  ligne  d'aliments  marins  qui 
seraient  tout  ce  que  les  gens  difficiles  pourraient  desirer  de 
mieux,  sous  les  rapports  du  gout  delicieux  et  de  la  salubrite. 

Que  les  aliments  marins  de  la  marque  Brunswick  soient  tout 
cela  se  trouve     prouve  par    les-  grosses  ventes  qui    resultent 

des  etalages  des  produits  de  la  marque  Brunswick. 

Les  avez-vous  en  stock?  La  liste  suivante  vous  rappel- 
lera  les  six  lignes  de  la  marque  Brunswick. 


l/x  Sardines  a  l'Huile    ^  Sardines  a  la  Moutarde    Finnan  Haddies 

(Boites  rondes  et  ovales) 
Hareng  a  la  Sauce  aux   Tomates 


CONNORS  BROS.,  ITtD. 


Hareng  Saur 

Clams 

BLACK'S    HARBOR,     1ST.  B. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Le  Marche  de  FAlimentation 


MARCHE    DE    MONTREAL 
Mercredi   soir,  9   juillet    1919. 
Par    suite    de     la    concurrence    tres 
vive  qui   continue   a   exister  a   la   cam- 
pagne    pour    les    pores    vivants    et    les 
prix  tres  eleves  qui   y  sont  payes,  une 
grande  fermete  a  caracterise   la   situa- 
tion  du   marche   des   pores  vivants  ca- 
nadiens    durant    la     derniere    semaine 
ecoulee.     Le   marche  de  Toronto  a  en- 
registre     une    avance    de    $1     les     100 
lbs,  fermant  au  plus  haut   niveau  avec 
'des  ventes  de  $23.25   a  $23.50   les    100 
lbs  pour  les  pores  nourris  et  abreuves 
et  de  $23.50  a  $23.75  peses  en   descen- 
dant   des    chars.    L'avance    du   marche 
de  Winnipeg  n'a  ete  que  de  T«5c  les  100 
lbs,    soit    $21.75    les    100    lbs    pour    les 
lots   choisis    peses    en    descendant    des 
chars.  En  sympathie  avec  les  marches 
ci^lessus    et    par    suite    de    la    grande 
demande    de    la    part    des    maisons    de 
salaisons,    le    marche    de     Montreal    a 
ete  egalement  a  la   hausse   et   les   prix 
ont    ferme    de    50c    a    75c    les    100    lbs 
plus    eleves    que    ceux    de    la    semaine 
derniere.     Les  approvisionnements  ont 
ete    assez    considrables,    mais    il    y    a 
une    bonne   demande    pour    I'expedition 
au  marche  de  Toronto.     II  n'y  a  pas  eu 
de   changements    pour    les    pores   abat- 
tus,  mais  le  ton  du   marche  a   ete  tres 
ferme,  les  pores  frais  tues  se  vendant 
de   $31    a   $31.50    les    100    lbs.      Pas   de 
changement     non     plus    a     enregistrer 
sur   les   prix  des  viandes  cuites   et  fu- 
mees,    mais    le    marche    reste    fort    par 
suite    de    la    grande    demande    pour    le 
marche    domestique    et    pour    celui    de 
la  campagne.  Les  stocks  ont  ete  tenus 
a    un    bas    niveau,    certains    acheteurs 
meme  ayant  de  la  difficuUe  a  trouver 
ce    qu'il    leur    faut    dans    certaines    li- 
gnes.     En  somme,  le  marche  a  ete  ac- 
tif    et    les    affaires    tres    considerables 
et  les  perspectives  sont  que  si   la  tem- 
perature  chaude  actuelle  se  maintient 
le  mouvement  sera  lourd.   Les  prix  du 
saindoux    n'ont    pas    change. 

HAUSSE   DE   50c  A  75c  SUR   LES 

PORCS  VIVANTS 
Viandes  fraiches  —  La  concurrence 
tres  vive  entre  les  maisons  de  salal- 
son  pour  se  procurer  des  pores  a  eu 
pour  effet  de  faire  hausser  les  prix  de 
50c  a  75c  les  100  lbs  pour  les  pores 
vivants.  On  a  enregistre  quelques  re- 
visions en  baisse  sur  les  prix  de  di- 
vers morceaux  de  choix  de  boeuf. 
Nous   cotons: 

Pores  vivants 22.50  23.25 

Pores,  prepares — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

G5-90  lbs 32.00 

Truies  (pesantes)    ....    25.50  25.50 


Pores  (prepares  a  la  cam- 

pagne)     

27.00 

27.50 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore   

0.38 

Gigot  de  pore  (trimme)    . 

0.401 

Longes    (trimmees)    .    .    . 

0.43 

Longes   (non  trimmees)    . 

0.41 

Tenderloins,  la  lb.       ... 

6.46 

0.48  1 

Cotes,  Spare 

0.25 

Epoules  (trimmees)    .    .    . 

0.29 

0.30 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derrlere    .    .    . 

0.28 

0.29 

Quartlera  devant   .    .    .    . 

0.16 

0.18 

0.35 

0.28 

0  IS 

0  16 

0.2fi 

( Vaches)  — 

Quartiers  derrlere.    .    .    . 

0.26 

Quartiers    devant    .     .     .     . 

0  1  I 

0.17 

Longes  

0.28 

Cotes 

0.25 

0  15 

Veaux  (siiivant  quale • 

(i  26 

Agneaux,    30-40    lbs.    (en 

tiers),  la  lb 

0.36 

0.20 

LE  JAMBON  PLUS  CHER;  LE 
BACON  EN  DEMANDE 

Viandes  preparees  —  Avec  une  ex- 
cellente  demande  pour  les  jambons,  il 
y  a  eu  affermissement  de  la  base  du 
prix,  et  les  cotations  sont  marquees  a 
une  hausse  de  cinq  cents  par  livre.  Le 
bacon  est  en  demande  aussi,  bien  qu'il 
n'y  ait  pas  eu  de  revision  de  prix.  Les 
prix  du  pore  en  baril  sont  plus  fer- 
mes. 

Nous   cotons: 

Viandes  preparees — 

Jambons 

Medium,  tomes,  ih  lb— 

I  IN  ids)    12  14   lbs 0  I''. 

1  I  L'o 0  16 

20-25 0.42 

25-36 0 

Dos—' 
Ordinaire 0.48 

I  (aeon — 
Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

qualite) 0.46    0.56 

Koule.  la  lb 0.38     0.39 

Viandes  salees  seches — 
Long    (clear)    bacon,    lots 

de  1  tonne 0.301  0.311 

Long    (clear)    bacon,    pe- 
tits lots 0.311   0.321 

Dos  gras.  la  lb 0.33 

Pore  en  baril — 
Dos.  clear  fat  (bbl.)   mor 

ceanx  40-50 67.50 

Dos.    morceaux    30-40    .     .    62.00  62.50 
Pore,  dos  gras    ( clear)   brl      ....    69.00 

Pore,  lourd   (baril) 52.00 

Pore  engraisse  aux   feves 

(baril) 54.50 

LES  JAMBONS  CUITS  SE  VENDENT 
SUR  UNE  BASE  FERME 
Viandes  cuites  —  Un  bon  commerce 
a  ete  fait  sur  la  base  ferme  donnee  la 
semaine  derniere.  Le  jambon,  la  tete 
en  fromage  et  la  langue  de  boeuf  con- 


tinuent,  •omme  d'habltude,  a   etre    les 
produits   qui   se    vendent   le    plus. 
Nous   cotons: 

Tete  en  fromage 0.13     0.15 

Galantine  de  vk.nde  avec 
macaroni     e«.     fromage, 

la  lb 0.29 

Langue  de  boeuf  en  gel^e, 

Choix 0.65     0.66 

Langue  de  pore  en  gelee    .    .    .     0.44 
Jambon  et  langue.  la  lb.   .        .     0  32 

Veau  et  langue 0.25 

Jambons.  rotis 0.62     0.64 

Jambons,  cults 0.62     0.64 

Epaules.  roties (l 

Bpaules,  bouillies 0.52 

Pates  de  pore   (douz.)    ....     0.85 

Poudin.  la  lb 0  1 2 

LES   VENTES    DU    SAINDOUX   ACTI- 
VES:   LA  BASE   RESTE  FERME 
Saindoux  —   Un    marche  tres   ferme 
a    caracterise    le    marche    du    saindoux 
et    les    prix    sont    restes    fermes    sans 
changement.       La    demande    est    bonne 
et   un  commerce   actif  a   ete  fait.     II  a 
ete  recu  14,493  paquets  de  saindoux. 
Nous   cotons: 
Saindoux,  pur — 
Tierces.  M0  lbs.  la  lb.    .    .      0.37}   0.371 
Tlnettes,   50  lbs.  la  lb.    .    .      0.371   0.38 
Seaux.    20    lbs.    la   lb.    .     .     0.37J  0 

Beaux,  20  lbs.  la  lb 0.3J 

LA    GRAISSE    VEGETALE    SE    VEND 
BIEN 
Graisse    vegetale  —   A   cette  epoque 
de    I'annee,   il    y   a    une   tres   bonne   de- 
mande pour  la   graisse  vegetale  sur  le 
marche    local     et    celui    des    environs. 
Les   prix  sont  tres   soutenus. 
Nous   cotons: 

Tierces.    400    lbs.    la    lb 0 

Tlnettes,  50  lbs 0.31}  0  81 

Seaux.   20   lbs.  la  lb.    .    .    .      0.31      I 

Mor,  BAtU   de   1    lb.   la  lb 

LA  MARGARINE  RESTE  FERME 
Margarine  —  Bien  qu'il  n'y  ait  pas 
de  changement  important  a  enregis- 
trer, la  base  du  prix  de  la  magrarine 
reste  tres  forte.  Les  ventes  sont  faites 
d'une  facon  satisfaisante.  si  Ton  con- 
sidere  la  temperature  chaude  que 
nous  avons. 

Margarine — 
En  blocs,  suivant  qualite, 

la  lb 0.S6 

Tinettes.    suivant    la    qua- 
lite.  la   lb 0.32     0.341 

LE  BEURRE  BAISSE 
Beurre  —  Une  baisse  a  ete  enregis- 
tree  au  cours  de  la  semaine  sur  le 
marche  du  beurre  par  suite  de  I'aug- 
mentation  de  I'offre,  la  diminution  de 
la  demande  pour  I'exportation,  le  ra- 
lentissement  de  la  concurrence  entre 
les  acheteurs  locaux  et  surtout  entre 
les  empaqueteurs,  les  gros  stocks 
tenus  sur  place  et  le  fait  que  le  mar- 
che  de  New-York    a   montre   de   la  fai- 
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blesse.  Le  volume  des  affaires  faites 
sur  le  marche  ouvert  ici  durant  la  se- 
maine  a  ete  comparativement  petit.  II 
n'y  a  pas  eu  d'amelioration  dans  la 
demande  des  sources  exterieures  et 
les  vendeurs  locaux  n'ont  pas  mani- 
festo beaucoup  de  disposition  a  faire 
des  transactions,  ce  qui  semblerait 
indiquer  qu'ils  ont  de  gros  approvi- 
sionnements  en  mains  pour  le  mo- 
ment. En  general,  le  marche  a  ete 
tranquille. 

Aux  ventes  a  I'encan  tenues  ici,  le 
total  des  offres  a  ete  de  3.491  paquets 
de  beurre  de  cremerie  et  les  prix  ont 
montre  un  declin  de  '/4C  a  '/2C  Par 
livre,  compare  a  celui  de  la  semaine 
precedente,  mais  il  reste  encore  de 
9c  a  9%c  plus  eleve  que  celui  de  la 
semaine  ..correspondante  de  1918.  Ven- 
dredi, le  beurre  de  cremerie  pasteuri- 
se s'est  vendu  53%c  la  livre;  le  meil- 
leur  53c  et  le   beurre  de  choix  a  52%c. 

Les  arrivages  de  beurre  pour  la 
semaine  finissant  le  5  juillet  1919, 
ont  ete  de  24,348  paquets,  soit  une 
augmentation  de  2,957  paquets  sur 
ceux  de  la  semaine  derniere.  Le  total 
des  arrivages  depuis  le  1er  mai  1919, 
a  date,  montre  une  augmentation  de 
1,224  paquets  compares  avec  la  pe- 
riode    correspondante    de    1918. 

Nous   cotons: 

Beurre  en  moules — 

Cremerie,  frais 0.53 

Cremerie,  solides,   frais    ....  0.55 

De  ferme,  en  moules 0.44 

De  ferme,  en  tinettes,  choix.    .  0.43 

LE    FROMAGE     BAISSE    LUI    AUSSI 

Fromage  —  Par  suite  de  la  baisse 
dans  le  taux  du  change  a  I'etranger 
pour  le  fr'omage  cette  semaine,  les 
prix  des  halles  au  fromage  de  la  cam- 
pagne  ont  baisse  pour  pouvoir  ren- 
contrer  la  difference  dans  le  taux  tiu 
change  compare  a  celui  de  la  semaine 
derniere.  La  plus  grande  reduction 
enregistree  a  ete  a  St-Hyacinthe,  soit 
2^c  la  livre,  tandis  qu'a  Napanee,  la 
baisse  a  ete  de  1%c,  a  Stirling  de  1%c 
a  1  7/16c,  a  Iroquois  1  y4c  et  a  Brock- 
ville  de  1|/8c  a  1(4c,  compares  aux 
prix  payes  la  semaine  precedente.  Aux 
ventes  a  I'encan,  tenues  ici,  les  offres 
ont  ete  beaucoup  plus  considerables, 
9,088  bottes  etant  vendues  comparees 
aux  6,875  bottes  vendues  la  semaine 
derniere.  Le  declin  net  de  la  semaine 
a  ete  de  15/16c  a  1c  la  livre;  le  No  2 
blanc  a  29c  et  le  No  1  colore  a  29%c. 
La  demande  par  cable  a  ete  stable  et 
un  commerce  assez  actif  a  ete  fait, 
mais  par  suite  du  peu  d'espace  dispo- 
nible  actuellement  sur  les  oceaniques, 
les  expeditions  ont  Ste  comparative- 
ment peu  considerables. 

Les  arrivages  de  fromage  pour  la 
semaine  finissant  le  5  juillet  1919,  ont 
ete  de  87,477  bottes,  soit  une  diminu- 
tion de  3,058  bottes,  compare  avec  les 
arrivages    de    la    semaine    precedente 


0.30 

0.30? 

'  0.32 

.      0.32 

.      0.35 

BEAU 

et  une  diminution  de  2,323  bottes  com- 
pares a  ceux  de  la  semaine  correspon- 
dante I'an  dernier.  Le  total  des  arri- 
vages depuis  le  1er  mai  1919  a  date 
montre  une  diminution  de  54,032  bot- 
tes compares  a  ceux  de  la  periode  cor- 
respondante de  I'an  dernier. 
Nous   cotons: 

Gros,  la  11) 

Twins,   la  lb 

Triplets,   la   lb 

Stilton,  la  lb 

Fancy,  vieux,  la  lb 

LE  MARCHE  DES  OEUFS 
COUP  PLUS  FERME 

Oeufs  —  Durant  la  semaine,  le  mar- 
che a  ete  caracterise  par  une  grande 
fermete  que  Ton  attribue  a  ('augmen- 
tation de  la  demande  pour  la  consom- 
mation  et  a  un  leger  declin  dans  les 
arrivages.  Toutefois,  le  facteur  le 
plus  important  de  la  situation  a 
ete  I'augmentation  de  la  demande 
de  la  part  des  importateurs  anglais 
pour  des  approvisionnements  devant 
etre  livres  immediatement  ou  plus 
tard.  II  y  a  eu  un  commerce  conside- 
rable de  fait  sur  les  oeufs  d'avril  pour 
I'exportation  d'automne  et  Ton  rap- 
porte  des  commandes  aussi  conside- 
rables que  10,000  caisses  et  I'on  a  cal- 
cule  que  ces  oeufs  couteront  environ 
63!/2c  la  dozaine.  Les  exportateurs  se 
plaignent  de  la  grande  difficulty  qu'ils 
ont  a  se  procurer  un  stock  approprie 
a  I'expedition  immediate  et  jusqu'a 
41c  la  douzaine  ont  ete  payes  f.o.b. 
a  la  campagne.  II  n'y  a  pas  eu  de  chan- 
gement  de  prix  sur  le  marche  local, 
mais  ils  sont  restes  fermes  avec  le 
commerce  limite  aux  oeufs  frais  et  de 
choix. 

Voici    les  prix   du  gros: 

Strictement  frais 0.54 

De  choix 0.53 

No  1 0.48 

No  2 0.40  0.42 

PAS   DE   CHANGEMENT   APPRECIA- 
BLE  SUR    LE    MARCHE   DES 
VOLAILLES 
Volailles   —   Avec    des   stocks    d'em- 
magasinage   pas  tres  considerables,  la 
demande  pour  I'exportation  ayant  pris 
une    grande    partie   du    surplus    qui    se 
serait   accumule    dans    un    temps    ordi- 
naire,  les   prix  ont   ete   maintenus  fer- 
mes.   II    y    a    encore    une   demande    do- 
mestique  et  un   peu  d'exportation.   Les 
arrivages    de    la    campagne    se    conti- 
nuent. 

LE  POISSON  FRAIS  MOINS  CHER 
Poisson  —  Avec  de  gros  arrivages 
arrivant  continuellement  de  semaine 
en  semaine,  le  marche  du  poisson  frais 
•  est  bien  approvisionne  d'une  variete 
de  poisson  des  lacs  et  de  mer  repon- 
dant  tres  bien  aux  demandes.  Les 
prix  ont  baisse  pour  la  morue  et  les 
carrelets,  tandis  que  le  haddock  se 
vend  a  un  prix  raisonnable.  Le  poisson 
gele  est  abondant  et  a  des  prix  favo- 


rables  pour  ceux  qui  en  veulent.     Les 
consignations    par     express     sont    tres 
frequentes   actuellement. 
Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11     0.12 

Dore 0.18 

Anguilles,  chacune 0.35 

Bullheads  (preparees) 0.15 

Gaspereaux,  chacun 0.07 

Haddies 0.12     0.13 

Filet  de  haddies 0.18 

Haddock 0.07 

F16tan,  Est 0.23     0.24 

Fletan  ,Ouest 0.22     0.23 

Morue,   tranchee 0.10 

Morue   pour  le   marche 0.07 

Carrelets 0.07 

Crevettes 0.30 

Petit  brochet  (pike),  la  lb 0.12 

Homards  vivants    ....     0.45     0.50 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.30     0.35 

Saumon  de  Gasp6   ....     0.35     0.40 

Truite  des  Lacs 0.18 

Maquereau 0.15 

Poisson  blanc 0.18 

Truite,  de  ruisseaux 0.40 

L'EPICERIE 
Des  avances  ont  ete  faites  au  cours 
de  la  semaine  sur  presque  toutes  les 
lignes  de  savon  a  blanchissage  et  sur 
plusieurs  marques  de  savon  pour  les 
mains.  II  y  a  eu  egalement  un  mar- 
che plus  fort,  avec  des  avances  sur 
les  conserves  de  cerise  et  de  toma- 
tes,  les  pruneaux,  I'orge  perle,  le 
crisco,  les  confitures,  les  cure-dents 
et  I'huile  pour  la  cuisine.  Le  beurre 
de  noix  de  coco  et  de  peanut  et  le 
lait  condense  ont  enregistre  une 
avance.  Les  dattes  se  vendent  moins 
cher  et  les  marches  du  grain  sont 
plus  bas,  aussi,  I'avoine  et  I'orge, 
ayant  tous  deux  decline.  Les  oranges, 
les  citrons  et  les  baies  ont  baisse, 
tandis  que  les  patates,  nouvelles  et 
anciennes,  ont  baisse  de  prix.  Les 
feves  vertes  sont  moins  cheres.  II  y 
a  une  forte  tendance  vers  la  ferme- 
te pour  les  sirops  de  mais  et  les  pro- 
duits  de  I'erable  avec  une  probabili- 
te  de  hausse.  Certains  s'attendent 
de  voir  monter  lie  prx  des  denrees 
alimentaires  par  suite  du  fait  que 
I'Allemagne  va  pouvoir  acheter  aux 
memes  conditions  que  les  autres 
clients  europeens.  On  note  une  gros- 
se  demande  pour  nombre  de  lignes, 
et  actuellement,  il  se  vend  beaucoup 
de   sucre. 

LA  PLUPART  DES  SAVONS  MON- 
TENT  DE  25c  A  $1.50 
Savons  —  Les  prix  des  savons  ont 
monte.  Les  nouveaux  prix  montrent 
des  augmentations  variant  de  25c  a 
$1.50  la  caisse.  Les  cotations  sui- 
vantes  montrent  les  changements  qui 
sont  en  vigueur:  Gold,  de  $7.50  a  $8 
la  caisse;  Ivory,  petit,  $7.75;  gros, 
$12.70;  50s,  $7.25,  Lenox,  $7;  Naphta 
blanc,  $7.75;  Surprise,  $8;  Comfort, 
$8,  $8.25;  Dingman  Electric,  $7.75; 
Sunlight,  $8,  $8.25;  Lifebuoy,  $7; 
Fels  Naphta,  $8.10;  Cosmos,  $7.10; 
Home,  $5.50;  Happy  Home,  $6.60; 
Infants    Delight,    $12.50. 
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LES      CONFITURES       NOUVELLES 
PLUS    CHERES;     LES    CURE- 
DENTS    AUSSI 
Conftures,   cure-dents   —    Des    avari- 
ces de  prix  sont  en  vigueur  pour  quel- 
ques-unes    des    confitures,    en    pots    de 
verre    et    en    boites,    recues    actuellu- 
ment.     Les    confitures    de    la    marque 
Aylmer  en   pots  de   verre  de   12  onces 
sont    cotees    a    $3.05    pour    les    fraisss, 
$3.45   pour   les   f.amboses   et    les   gros- 
seilles   noires   et   a   $4.50   et   $4.25    res- 
pectivement    pour    ceux    de    16    onces. 
Les    grosseilles    noires,    par    16    onces, 
sont    marquees    a    $3.90   et    les    prunes 
a    $2.95.     En     boites,     les     framboises 
sont   cotees   a   $6.80    la    douzaine    pour 
2    lbs,    $1.15    chacune    pour    4    lbs    et 
$1.43    chacune    pour    5s    et    $1.81    cha- 
cune  pour  7s.    Les   cure-dents   ordinai- 
res    D.P.    ont    monte    de    50c    la   caisse 
de  100  cartons  a  $3. 
L'ACTIVITE       REGNE       SUR       LES 
MARCHES    DU    SUCRE 
Sucre  —    Une   demande    tres   active 
existe    actuellement    pour    le    sucre    et 
les    raffineries   continuent   a    travailler 
a    leur   pleine   capacite.   Que    la    saison 
sera  active,  la  chose  est  admise  et  les 
approvisionnements    de    sucres     bruts 
sont    considerables     et    les     raffineurs 
s'efforcent   de    repondre    aussi    promp- 
tement    que    possible    aux    commandes 
qui    leur  sont   faites. 
Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule    ....     9.95 

Acadia,  extra  granule^ 9.95 

Si.  Lawrence,  extra  granule  .    .     9.95 

Canada,  extra  granule" 9.95 

Dominion  cristal  granule    .    .    .     9.95 

Glace\  barils 10.15  10.30 

GlaccS  (boites  de  25  liv.) .  10.55  10.70 
Glace"  (boites  50  livres) .    .  10.35  10.50 

Glace\  1  livre 11.05 

Jaune  No  1 9.75     9.5G 

Jaune  No  2  or 9.45     9.55 

Jaune  No  3 9.35     9.45 

En  poudre,  barils  ....   10.05  10.20 

En  poudre  50s 10.15  10.50 

En   poudre  25s 10.35  10.60 

Cubes  ot,  deX  100  lbs.  .  .  10.5:"")  10.66 
Cubes,  boites  dn  60  lbs.  .  10.65  10,76 
Cubes,   boites   25   livres    .    10.85  10.95 

Cubes,  paq.  2  lbs 11.95  12  06 

En  morceaux  Paris,  barils  .    .   .   10.55 

100  lbs 10.65 

boites  50  lbs  .   .    .   10.75 

boites  25  lbs   .    .    .    10.95 

cartons  5  lbs  .    .   .    11.70 

cartons  2  lbs  .    .    .    12.45 

Crystal  Diamond,  barils  ....   10.55 

boites    LOO   lbs.   10.65 

boites  50  n>s..    Li 

boites    25    lbs..    10 .95 
LES     CERISES     DE     CHOIX     A      LA 
HAUSSE;     LES    TOMATES 
MONTENT    DE    10c  ' 
Conserves    —    Uno     nvance     a     ete 
laite   sur   le    prix   des   cerises    Marachi- 
no    de    choix.    En    jarres    de    7    onces, 
elles   sont   cotees   a   $3.60   —  soit    une 
avance    de    30c    la    douzaine;    5    onces. 
$2.40     avec    une      augmentation      sem- 
blable    et    3    onces    a    $1.75,    soit    une 
augmentation   de   25c, 


Les  prix  sont  plus  ou  moins  enclins 
a   devenir  nominaux  a   mesure  que   les 

stocks    diminuent.     Les    tomates,  2!/2s 
ont   hausse  de   10c  a  $2.10.     Les  sardi- 
nes   Brunswick   ont    baisse   d'un   quart 
a    $6.25    la   caisse. 
CONSERVES  DE   FRUITS 

Nous    cotons: 

Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40  1.65 

3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blui  bi  pries,   2s 2.40 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.   .    .    .  4.00 

gallon,  doz 13.00 

Cerises  rouges,  doz.   .    .    .     2.90  3.20 

Goo  2s.  doz.       ....  3.00 

Gooseberries.    2b.    (Beaux)    2.77;,  2.80 

Peches,  20  onces,  doz 2.50 

Peches,   No  2 2.80  3.00 

Pech<  s,  2% 3.75  4.00 

Poir<  r  2.50  2.90 

Poires,  2%s 3.25 

2s.   I  sirop  clair) ....  1.90 

Annanas  (gratte  et  tranche)  2s.  3.60 

Annanas  2%s 4.50 

Prunes,  Lombardie  ....  2.00  2 
Relnes-Claudes,        ver- 

tes,   2s 2.45 

[nes  Claudes     (sirop 

clair)  2s 2  00 

Framboise*    2s 4.00  4.2.7 

Framboises,  2%s 2.60 

Fraises,   2s 4.25  4.60 

LEGUMES 
Asperges  (amdrlcaines  vcr- 

doz    2%a    - 

lerges  Importees,  8%s..  4.85  5.25 
Fevee,   Golden    Wax    .    .    .   1.95    200 

Feves,   Refugee I 

Betteraves,  2  liv 1.40  1A2\ 

B16-d'Inde    (2b)    .    ,        .    .  2.10    2.35 
Garottes  (tranchees  I,  2  ■.  .  1.45     l 
Ble-d'Inde  (en  •  pi   i   gal   .  7.25    t  50 
Bpinards,  3s 
Epinards  Califon  160 

Tomates,  is 0.95    1.00 

Tomates.  2s     .  -' 

Tomates,   2%B 1.90     2.00 

T .Mi  9,  3       1  95     2.10 

Tomates,  gallons  8  00 

Cltrouille,    -1  fes     (douz.)    ....     1.-10 

Cltrouille,  gallon   (douz.)    

Pois    Btandard 1.46     1.60 

Pols,  early  June 1.60 

Pols,  tree  Bub,  20  ot.  .  ■  .  2.30    I 

Puis.  2s  .  20  01 1-575 

Pommes    de     terre,     Can.     sn- 

2  liv 2  7.7 

Olives   (en  barils,    19  gallons  a 

vin)  sail 1.85 

8PECIALI1 

gallon 

iiuilc  d'olive   (pure),  boites  1 

11 1  60 

lluil.'  d'olive   (pure),  boites  de 

all .   .     6.40 

Mini.'  d'olive    I  pur.  1     boites   de 

1.20 
n\    tomates .    caisse    de 

LOO  boites 

pate    aus    tomates     caisse    de 
...11,  .... 

1 1 1"  lbs  .  ';•■ 

Hull             ilade    (barils    de    50 
galls)   Le  gall 2.50 

Huile    a    saiade    (bidon    de    5 

gall.),  le  gall 2.50 

SAUMON 

S01  k   Eye,  48/ls 1  15 

Sock  Eye,  96  &s 

Red  Spring,  48  is     doa     ...      1.40 

Red  Spring,  96  '  •■      doz.    .    .    . 

Red  Cohoes,   is  is    do/.     ... 

Red  Cohoes,  96/%s.  doz.    .    .    .     1.S0 


Pink  (rose),  48/ls.  aoz.  .  .  .  2.55 
Pink  (rose),  96/%s.  doz.  .  .  .  1.30 
White  Spring.  48/ls.  doz.  .  .  .  2.40 
Chums  blancs,  48/ls.  doz.  .  .  2.15 
Chums  blancs.  96/%s.  doz.  .  .  1.15 
Maquereau,  48/ls.  plate  .  .  .  2.40 
Harengs,  48/s.  (sauce  tomate)  2.15 
Harengs    fum^s,    48/ls     (sauce 

tomate) 2.15 

Haddock,  48/y2s.    doz 1.95 

Haddock.   48/ls.  doz 3.30 

Clams.  48/%s.  doz 2.05 

Unities.  24,  10  onces.  doz.  .  .  4  25 
Hiiitifs.   24.     5  onces,  doz.    .    .      : 

Homards,  48/1  s B.J 

Crevettes.  48/4%  onces  ....  2.55 
Crevettes.  24/8%  onces  ....  4.85 
Sardines  Brunswick,  caisse  .  .  6.25 
Sardines  canadiennes    a    l'huile 

d'olive 10.00  a  20  00 

Vlande     de    crabe     (japonaise) 

douz 6.50 

clams   (riviere)    U  lb.)   douz.   .     1.90 

LES  FEVES  SONT  SOUTENUES  ET 

TRES  FERMES 

Feves  —  Les  marches  sont  plus 
stables  que  d'habitude  a  une  epoque 
aussi  avancee  de  la  saison.  Les  af- 
faires ont  ete  faites  au  plein  prix 
pour  de  bons  stocks  et  les  ventes  ac- 
tuelles  sont  moins  considerables  et 
les  prix  restent  fermes. 
Nous   cotons: 

u.uliennes,    tribes 

a    la    main,   le   lioissoau       5. 1"  G  I 

Colombie-Anglalse 5.00 

Feves   brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.15 

Kidney 6.00  6.50 

blancs,     a     soupe,     le 

boisseau 3.25    3.50 

split .  nouvelle  r^colte 

(98   livn-is 6.50 

Pois    1  bleu  1 0.08     0.09 

LES    ACHETEURS    DE    NOIX    CHOI- 

SISSENT  CE   QU'IL    LEUR    FAUT 

Noix  —  Les  conditions  du  marche 
sont  encore  fermes.  Oh  a  dispose  a 
des  prix  avantageux  aux  acheteurs 
des  Etats-Unis  des  stocks  de  noix  qui 
etaient  en  transit  pour  le  commerce 
canadien.  Les  affaires  locales  sont 
celles  de  la  saison  et  les  prix  sont 
fermes. 

Am. imles.  la   lb 0.23 

Amandes  (ecal6es)    ....  0.65  0  -r>»7 

Amandes  (Jordan) 0.70 

Noix  du  Brest!  (nouvelles)   —  0.20 

\i  ix   du   Bresil    (mod.)    .    .   0.15  0.17 

\\, lines    (Sicil.i.    la    lb.     .    0.27  0.30 

\\.  lines    Barcelone 0.31 

Noix    Hickory    (grosses    et 

petitt    1  0 10  0  16 

Jumbo  0.19  0.20 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 012  "  n 

No    1.    Eepagnoles  0  19  I 

No  1 0.15  0.151 

Peanuts   (salves  l  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  caaseas,  la  lb 0.33 

recans    (nouvelles   Jumbo) 

La  lb.  .  088     0.35 

Cecaiis.    grosses.   No   2.    po- 

lies    . 
p<  cans.     Nouvelle-Orleana, 

0.21     0.24 

ans    "Paper  shell",  ti 
grosses  Jumbo 0.60 
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Noix  (Grenoble) 0.29     0.35 

Noix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)     0.23  .  0.25 

Noix   (Scalees) 0.78     0.80 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30     0.33 
LES      PRUNEAUX      MONTENT      EN- 
CORE;    LES    DATTES    BAIS- 
SENT  DE   10c 

Fruts  sees  —  Des  avances  d'un 
centin  par  lb.  ont  ete  faites  par  un 
marchand  de  gros  sur  les  pruneaux 
"100"  et  la  liste  des  pruneaux,  en 
general,  a  ete  considerablement  re- 
duite.  D'un  autre  cote  les  dattes  sont 
reduites  de  50c  et  cette  baisse  a  pro- 
bablement  pour  but  d'aider  a  la  li- 
quidation du  stock.  En  general,  il  y 
a  un  tres  petit  approvisionnement  de 
certaines  lignes  de  raisin  et  de  co- 
rinthe.  Les  arrivages  sont  tres  irre- 
guliers  et  les  prix  decidement  nomi- 
naux. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs 0.23     0.24 

Fancy 0.30 

Pommes  (evaporees) 0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19     0.20 

Choix 0.20     0.24 

Grand  choix 0.21     0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .  (1.16     0.18 

Poires 0.25 

Pelures  (anciennes)  — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18     0.20 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16   onces    .    .    .  0.17     0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,   loose,   3   couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepin6  de  choix,  12  onces  —  0.12 
Epepin6  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepine  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.13 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 

Sans   pepins,   bleached,   15 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins   (fancy) 0.17 

Valence,   choisi 0.11* 

Valence,   4  couronnes,  par 

couches 0.114, 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16     0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.274  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces   . 0.16* 

Boites  de  50  lbs,  loose  .  .  0.20  0.23 
Paquets  de  15  onces  .  .  .  0.204  0.23 
Paqts.  8  onces  (20  paqts).  2.00  2.60 
Paqts.  6  onces  (50  paqts).  3.60  4.75 
Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70     5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de  Calf,  (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20     0.22 


Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.50 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.75 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior       0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19     0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60     3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Prunes — 

Californie  (boites  de  25  lbs) : 

30-40s 0.52 

60-70s 0.25 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....     0.22 

80-90s 0.19 

90-lOOs 0.15     0.17 

100-120S 0.14 

LES    PRIX    DU     RIZ    MONTENT 
ENCORE 

Riz,  Tapioca  —  Les  prix  du  riz 
ont  encore  monte.  Des  marques  spe- 
ciales  ont  hausse,  et  les  changements 
se  sont  totalises  jusqu'a  deux  cents 
la  lb.  dans  quelques  cas.  Le  tapioca 
se  vend  aussi  plus  cher.  Un  marchand 
limite  ses  quantites  vendues  d'un  a 
deux  sacs  chaque  client. 

Nous  cotons: 
Ice  Drips,  Japon   (ies  100  lbs).  13.60 

Caroline 15.00 

Honduras 15.00 

Siam 9.75       8.00 

Siam  (fancy) 11.00     11.75 

Rangoon  "B" 10.75     11.00 

Rangoon  "CC" 11.50     10.75 

Pakling 11.00 

Mandarin 11.75 

Tapioca,  la  lb.   (seed)    .  .  0.12       0.124 

Tapioca    (flake) 0.124 

Tapioca    (pearl)    ....   0.12       0.12* 

LES  SIROPS  SONT   FERMES   ET  SE 
VENDENT    BIEN 

Sirops,  Melasses  —  Le  sirop  de 
mai's  blanc  se  vend  bien  et  la  de- 
mande  est  meilleure  a  cause  des  be- 
soins  que  suscite  I'epoque  des  confi- 
tures. Le  marche  des  sirops  de  ble- 
d'lnde  est  tres  ferme  et  des  avances 
sont  probablea.  La  melasse  reste 
sans   changement. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl^-d'Inde:  — 
Barils,  environ  700  livres  .    .    .     0.07| 

y2  baril 0.08 

Kegs 0.08J 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.15 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse   .    . 5.75 

Boites    de    10   livres,   caisse    % 

doz.,  la  caisse 5.45 

Boites    de    20   livres,   caisse    % 

doz.,  la  caisse 5.40 

2  galls.,  seau  25  liv.,  chaque  .   .     2.45 

3  galls.,  seau  38%  liv.,  chaque.     3.65 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     5.90 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.65 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.25 


Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 5.95 

Boites  de  20  livres,   %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 5.90 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites    2   livres,    2    douz.,    a   la 

caisse 7.00 

y2  barils,  les  100  livres  ....   10.00 

Barils,  les  100  livres 9.75 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).     4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal- 
Puncheons    0.98     1.03 

Barils 1.01     1.06 

y2  barils 1.03     1.08 

Melasses  ^ntigoa— 

Puncheons 0.95 

Barils 0.98 

LE    MIEL    EST   STABLE;     LES    PRO- 
DUITS    DE    L'ERABLE    AUSSI 

Miel,  produits  de  I'erable — Le  mou- 
vement  du  miel  continue  d'etre  de 
saison,  et  la  base  est  maintenant 
sans  changement.  Le  marche  est  sta- 
ble pour  le  sucre  et  le  sirop  d'era- 
ble.  Aucun  changement  a  enregistrer 
pour   la   semaine. 

Nous  cotons: 

Sirop  durable — 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites  10  livres,  6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,  12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boites  2V2  livres,  24  a  la  cais- 
se, la  caisse 21.30 

Sucre  durable  (nominal)    .    '.    .     0.30 

Miel  clover:  — 

Comb  (fancy) 0.30 

Comb  (No  1) 0.28 

En  boites,  60  livres 0.26 

En  seaux  30  livres 0.27 

En  seaux  10  livres 0.28 

En  seaux  5  livres 0.28 

Miel    Buckwheat    —   boites    ou 

barils 0.18     0.20 

LA  TENDANCE  DES  EPICES  EST 
VERS  LA  FERMETE 
Epices  —  Bien  qu'il  n'y  ait  rien  de 
remarquable  a  signaler  cette  semai- 
ne, le  marche  est  soutenu  et  la  base 
reste  tres  forte.  Les  stocks  sont  en 
tres  bon  etat  et  il  y  a  une  bonne  en- 
quete  de  la  part  des  acheteurs  ordi- 
naires. 

Allspice 0.20     0.22 

Cassia 0.32     0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue  .......   0.35     0.40 

Clous 0.45     0.55 

Creme  de  tartre    (franchi- 
se, pure)    .......   0.75     0.80 

Amencaine  (high  test)  .    .   0.80     0.85 

Gingembre 0.28     0.38 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.30 

Macis 0.80     1.00 

Epices  m<§lang<§es    ....   0.30     0.32 
Muscade,  entieres    ....   0.60     0.70 

Muscade",  moulue 0.60     0.65 

Poivre  noir 0.38     0.40 

Poivre  blanc 0^45     0.50 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35     0.37 

Epices  a  marinades 0.25     0.27 

Paprika 0.65    0.70 

Turmeric 0.28     0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux  ou  en  poudre) 1.30 

Graine    de    cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.00 
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Carvi  (carraway)   holl.  no- 
minal    0.76     0.80 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine    de     moutarde,    en 

vrac 0.35     0.40 

Graine   de   celeri,   en   vrac 

(nominal) 0.75     0.80 

Noix  de   coco   fllamenteu- 

se,   en   seaux 0.21     0.23 

Piments,  entiers 0.20     0.22 

AUCUN  CHANGEMENT  POUR  LES 
THES 

Thes  —  Les  prix  restent  tres  fer- 
mes  pour  les  thes  et  tout  indique  que 
cette  fermete  va  se  continuer  La 
demande  est  bonne  et  les  importa- 
teurs  s'attendent  a   une   bonne  saison. 

Nous   cotons: 

Pekoe,  Souchongs,  la  lb.  .  0.45  0.47 

Pekoes,  la  lb 0.49  0.52 

Orange  Pekoes 0.53  0.55 

Th6s  Japon — 

Choix 0.65  0.75 

Early  Picking 0.55  0.65 

Javas — 

Pekeos 0.39  0.41 

Orange  Pekoes 0.44  0.47 

Orange  Pekoes  brise"   .    .    .   0.40  0.43 

Les  quallt^s  inf^rieures  de  th6s  bri- 
sks peuvent  fitre  obtenues  des  mar- 
chanda  de  gros  sur  demande  a  des 
prix  raisonnables. 

BEAUCOUP    D'IRREGULARITE; 

PAS    DE   CHANGEMENTS    POUR    LE 

CAFE 

Cafe,  Cacao  —  Bien  qu'il  n"y  ait 
pas  de  changement  a  signaler  sur  le 
marche    local,   les   conditions    qui    sub- 


sistent  au  Bresil  sont  incertaines  et 
erratiques.  II  y  a  un  grand  mouve- 
ment  desordonne  pour  les  futurs, 
tandis  que  la  situation  du  marche  sur 
place  est  quelque  peu  nominal  au 
Bresil  et  a  New-York.  Beaucoup  d'in- 
teret  a  ete  montre  par  les  elements 
speculatifs  d'achaf,  et  il  y  a  eu  un 
grand  mouvement  de  hausse  et  de 
baisse  dans  les  conditions  du  marche 
de  jour  en  jour  II  est  peu  probable 
que  des  reductions  locales  se  produi- 
sent  d'ici  quelques  semaines.  Le 
cacao   est   soutenu. 

Bogotas,  la  lb 0.41     0.44 

Jamaica,  la  lb 0.36     0.39 

Maracaibo.  la  lb 0.38     0.40 

.Mocha    (types) 0.40     0.43 

Mexlcain,  la  lb 0.40     0.42 

Rio,  la  lb 0.35     0.37 

Santos,  Bourdon,  la  lb.    .    .   0.41     0.42 
Santos,  la  lb 0.40     0.42 

Cacao — 

Par  Mb.,  la  doz 4  60 

Par  J  lb..  Ii  doz 2.45 

Par    |    11)  .  [a   doz 1 

Bar    Bis,   la   doz 0.96 

L'AVOINE  ROULEE  FERME; 

L'ORGE  MONDE  A  LA 

HAUSSE 

Cereales  —  Bien  que  le  mouvement 
ne  soit  pas  considerable  sur  les  cerea- 
les en  vrac,  les  marches  sont  tres 
forts  et  la  vente  des  cereales  em- 
ployees a  cette  saison  est  bonne.  L'a- 
voine  roulee  est  ferme.  L'orge  mon- 
de  est  plus  ferme  et  se  vend  jusqu'a 
$5.25   le   sac  de  98  lbs. 


Nous  cotons: 

Farine  pr^paree — 

Paquets  de  3  lbs,  douz 

Paquets  de  5  lbs.  douz 5.70 

Farine  de  mai's,  Gold  Dust   5.25 

Orge,    perl<5 5.75     6.00 

Orge.  monde,  98  lbs.   .    .    .   5.00 

Orge   (roti) 7.50 

Farine  de  sarrasin,  98  !bs  5.50     6.00 
Farine  de  ma'is,  blanche    .   5.00     5.25 

Farine  de  riz 8.75     9.00 

Hominy  Grits.  98  lbs    .    .    .    5.75     6.00 
Hominy.  perle\  98  lbs.   .    *    ....     6.50 

Farine  Graham 5.75     5.90 

Farine       d'avoine       ( Stan- 

dard-granul6e   et    tine)     .    4.75     5.10 
Farine   d'avoine    (paquets)    .... 
Pois     canadiens,     pour     la 

soupe 4.00     5.50 

Pois  caseee   (98  lbs)    .    .    .   6.00     6.50 
Avoine  roulee,   sacs   de  90 

lbs 4.40     4.76 

Avoine    roulee.  -(empaque- 

tage    de   famille).    la    cse    ....      5.60 
Avoine    roulee     (petite    di- 
mension I,   la   caisse    2. no 

Oat    Flaki  i     de    20 

paquets) 5.10 

Bid    route     (baril    de     100 

lbs) 


la  lb 

Tabac  endommage,  la 
Tabac  QuesneL  la  lb. 
Dechets,  la   lb.    .    .    . 


7. in      miii 
TABAC   A    PIPE    NON    PREPARE 
Tabac    a    grandes     feuilles, 

0.26  a  0.32 

lb.  0.16  a  0.20 

ii  65 

.   0.06  a  0.10 

PEAUX     VERTES    ET     LAINE 
Peatu  de  cheval,  piece  SI aSll.OO 

u.\  d'agneau,  piece i  ;:, 

Peaux  de  boeuf,  la  lb Q 

!'•  aux  Oe  waii,  la  lb.  .  .  0.70  a  0.76 
Laine  lavee,  de  ....  0.70  i  0  72 
Laine  Don  lavee.  de    ,    .  0.50  ix  0 


Ce  que  Montre  leChiffre  des  Ventes 

est  une  bonne  indication  de  la  populante  dun  article.  Sous  ce  rappport, 
Grape-Nuts  est  un  article  tres  populaire  chez  le  peuple  amencain  ;  et 
d'annee  en  annee  la  demande  accroit  sans  cesse. 


Grape-INuts 


Grape  =  Nuts 


A  c!■"pom,l  »•*•  of"w«t. 
■"'•y.  s*it  ud  Ywa. 


avec  sa  haute  qualite  nutritive  toujours  maintenue,  a  devant 
lui  un  avenir  encore  plus  bnllant.  Un  peu  d'attention 
apporte  a  votre  etalage  de  magasin,  et  nos  aides  de  ventes 
augmentent  les  profits  quen  retirent  les  epiciers. 


Bon  Profit 


Vente  Garantie 


Canadian  Postum  Cereal  Co.,  Ltd.,  Windsor,  Ont. 


58 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  11  juillet  1919 


Vol.  XXXII  —  No  28 


"\j 


/ 


A 


No   108 


No   109 


No   106 


No  107 


Votre  annonce  dans  vos  journaux 
locaux  ou  dans  vos  catalogues  et 
circulaires  doit  etre  illustree  pour 
etre  efficace.  Nous  pouvons  vous  y 
aider  par  notre  service  de  vignettes. 


Nous  avons  etabli,  pour  le  benefice  de  nos  abonnes,  un  ser- 
vice de  vignettes  permettant  a  tout  marchand  de  doubler  la 
valeur  de  ses  annonces  de  saison.  Moyennant  50  sous  par 
vignette  nous  vous  fournissons  les  cliches  qui  illustreront 
votre  litterature  publicitaire  et  vous  vaudront  de  meilleurs 
resultats. 

La  vignette    No   106  suggere  agreablement   I'id6e  d'achat  des 
accessoires  de   maisons   indispensables  au   menage. 
La  vignette   No   107  convient  parfaitement  au  temps  des  va- 
cances  et  vous  fera  vendre  plus  d'articles  de  voyage,  malles, 
sacs  a  mains,  etc. 

La  vignette  No  108  rappelle  aux  gens  que  vous  tenez  des 
appareils  photographiques,  films  et  toutes  choses  se  rappor- 
tant  a  ce  passe-temps  favorl. 

La  vignette  No  109  dirigera  a  votre  magasin  les  fervents  du 
tennis,  tandis  que  les  amateurs  de  I'automobile  sauront  par 
les  vignettes  Nos  110,  111  et  112  que  vous  tenez  a  leur  dispo- 
sition tous  les  accessoires  qui  leur  sont  necessaires. 
Le  jardinage  qui  compte  beaucoup  d'adeptes  verra  ses  be- 
soins  combles  par  votre  magasin,  si  vous  avez  soin  de  faire 
savoir  a  vos  clients  par  une  petite  vignette  comme  le  No  113 
que  vous  pouvez  leur  vendre  tout  ce  qui  a  trait  a  ce  passe- 
temps  campagnard. 

Adressez  toute  demande  pour  I'une  ou  I'autre  de  ces  vignettes 
au   "Prix   Courant",  80  rue   St-Denis,   Montreal. 


y's 


No   113 


No   111 


No   112 
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Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


Un  Coffre-Fort 
TAYLOR 


vous  donnera   la   meilleure  protection. 
Ne   courez   pas   de  risques. 

Vendu  a  conditions  faciles  de  paie- 
ments.  Permettez-nous  de  vous  envoyer 
des  prix. 

Soccursale  a  Montreal :  220  roe  NOTRE-DAME  Ouest 

J".  &  J.  TAYLOR  LIMITED 


TOHONTO 


"MONROE"    un 

FAUX-COL   ARROW 

Pour  I'Ete 

CLUETT,   PEABODY   &  CO.     OF   CANADA,    LIMITED 


En   ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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Pensez  a  Votre  Salle  a  l'Huile 

Songez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
nipuler  de  la  gazoline  et  de  1'huile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
par  Pemploi  d'un  equipement  moderne. 

Chaque  vente  que  vous  faites  vous  donne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
s'en  vont-ils  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  l'huile  ren- 
versee  ou  perdue  par  le  coulage,  l'evaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
la  manutention? 

UNE  POMPE 


Fig.    19. 

Equipe- 
ment      pour 
petrole. 


POUR  L'EMMAGASINAGE  DE  L'HUILE 
mettra  votre  commerce  d'huile  sur  une  base  pro- 
fitable. El  le  est  a  I'epreuve  du  coulage  et  de 
l'evaporation;  el  le  est  precise,  commode,  absolu- 
ment  propre,  jolie  et  elle  sauve  beaucoup  de 
temps.  Elle  vous  permettra  de  vendre  plus 
d'huile  avec  moins  de  travail.  Pas  de  perte  d'au- 
cune  sorte.  Pas  d'odeur. 
Permettez-nous  de  vous  envoyer  notre   litterature 


prouvant  nos  dires. 


s. 


F.  BOWSER  COMPANY,  LTD. 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 

Bureaux  de   ventes  dans  tous   les  centres. 
Representants  partout. 


LES 


"Cafes  Duffy" 

sont  reconnus  pour  leur  purete  et  leur 
arome 

En    boites   de    5    lbs   a 
50  lbs. 


aussi 


empaquetage    extra    en 
canistres  de  %  lb  et  1  lb 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE  COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL   OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Voulez-vous  gagner 
de   Pargent   extra  ? 

Nous  vous  en  fournissons  le  moyen.  Nous  payons 
25c  et  plus  pour  chaque  rapport  relatif  a  la  cons- 
truction nouvelle  dans  votre  locality. 

Pour  gagner  cet  argent,  il  suffit  de  nous  envoyer 
les  renseignements  suivants  concernant  les  projets 
de  construction  dans  votre  region:  1°  Nom  et  adresse 
du  propri6taire  et  de  l'entrepreneur  general;  2°  Cout 
approximatif  de  la  construction;  3°  A  quoi  est  destin6 
l'^difice;  4°  Les  materiaux  a  employer  pour  sa  cons- 
truction; 5°  Qui  achete  les  materiaux;  6°  Si  le 
travail  est  commence^  a  quel  point  il  en  est. 

C'est  la  un  travail  que  chacun  peut  faire  sans  nuire 
a  ses  affaires  courantes  et  une  source  de  profits  que 
nul  ne  doit  n^gliger. 

Bien,  entendu  pour  que  l'information  fournie  ait  de 
la  valeur  pour  nous,  il  ne  faut  pas  qu'elle  nous  ait 
deja   6t6   fournie   d'autre   source. 

Profitez  de  notre  offre:  elle  est  avantageuse. 

McLean  Daily  Reports,  Limited 

42  Rue  St-Sacrement,         MONTREAL  (P.Q.) 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Une  industrie  florissante  au  coeur 
de  la  Province  de  Quebec 

A  Quebec  meme,  il  existe  une  manufacture 
de  confitures  et  gelees  dont  le  succes  conside- 
rable a  fait  echo  dans  toutes  les  provinces  du 
Canada  et  dont  les  produits  sont  connus  dans 
tout  le  pays  et  unanimement  apprecies.     :     : 

Les  Confitures  de  Fraises 

de  la 

Old  City  Manufacturing  Co. 
Reg'd  de  Quebec 

Sont  les  types  meme  de  la  qualite  et  du  bon  gout. 

Les  procedes  de  manufacture  de  cette  compa- 
gnie,  son  systeme  de  ref roidissement,  etayes 
sur  une  machinerie  moderne  des  plus  perfec- 
tionnees  et  mis  en  oeuvre  par  un  personnel 
important  d'experts  conservent  les  fruits  ab- 
solument  intacts  dans  le  sirop.     :     :     :     :     : 

Demandez  des  echantillons  et  prix  a 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

QUEBEC  (P.Q.) 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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Un  pupitre  qui  vous  donne  sur  le  dessus  u 
vous  procure  un  cabinet  de  classement 
classes  selon  vos  besoins  et  prets  a  toute 
demandent  une  attention  future. 

Le  Pupitre  Efficiency  d"'Office  Specialty"  a  ete 
construit  pour  les  hommes  affaires  qui  ont  besom 
d'un  grand  espace  libre  et  commode  pour  penser, 
et  qui  ont  a  consulter— instantanement— leurs  pa- 
piers  importants. 

Ainsi.  dans  le  Pupitre  Efficiency,  ils  rencontrent 
leur  ideal— un  dessus  de  bureau  "libre  pour  Tac- 
tion"   et    un    cabinet-classeur    approprie    pour    les 


n  vaste  espace  pour  le  travail — et  en  plus 

"personnalise"  ou  vous  pouvez  mettre — 

necessite  de  consultation — les  papiers  qui 


papiers  "necessaires  a  l'instant",  papiers  qui  peu- 
vent  etre  utiles  a  toute  heure  du  jour. 
Si  vous  etes  interesse  a  savoir  comment  le  Pupitre 
Efficiency  aide  d'autres  hommes  affaires  a  accom- 
plir  une  plus  grosse  journee  de  travail,  Scrivez- 
nous  pour  recevoir  un  catalogue  descriptif. 

THE    OFFICE    SPECIALTY    MFG.     CO.,   Ltd., 
Bureau:    81    rue    Saint-Pierre,     -MONTREAL 


BISCUITS 


Aujourd'hui,  les  biscuits  sont  plus  popullaires  que 
jamais,  et  il  vous  sera  plus  avantageux  et  profitable 
de  tenir  toujours  en  mains  un  bon  assortiment  de 
nos    lignes. 

Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  la 
qualite  de  nos  BISCUITS  "SODA"  qui  font  plus  que 
de  fournir  une  SATISFACTION  ORDINAIRE,  et  il 
sera  avantageux  pour  tous  les  marchands  qui  wen- 
dent  des  articles  de  bonne  qualite,  de  tenir  nos 
lignes. 

Nous  faisons  des  affaires  dans  la  Province  du 
Quebec  depuis  trente-cinq  ans  et  nous  avons  acquis 
la  reputation  de  fournir  des  produits  qui  donnent 
satisfaction. 

Nous  ne  cherchons  pas  a  faire  des  lignes  bon 
marche,  nous  vendons  des  produits  de  qualite  a  des 
prix   raisonnables. 

Nos  voyageurs  visitent  tous  les  endroits  de  la 
Province  et  si  nous  n'avons  pas  encore  I'avantage  de 
vous  compter  parmi  nos  clients,  adressez-nous  une 
carte  et  notre  voyageur  se  fera  un  plaisir  de  vous 
voir  avec   une  ligne  complete  d'echantillons. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  complet,  si  vous  ne 
tenez  pas  un  bon  assortiment  de  nos  principales  li- 
gnes de  BISCUITS. 

DEMANDEZ    NOTRE    LISTE    DE    PRIX 

THE  MONTREAL  BISCUIT  GO. 

Mannfacturiers    de    Biscuits    et    Confiseries 
MONTREAL 


SALOPETTES 

Chemises  et  Gants 

BOB  LONG 

Faits  par  des  unionistes 


Pouce 
brevete 
BOB 
LONG 


c 


L'annonce  ci-dessus  fait 
partie  d'uneserie  publiee  dans 
les  quotidiens,  les  journaux  de 
t'erme  et  les  magazines,  d'un 
ocean  a  l'autre,  et  cette  publi- 
city est  faite  dans  le  but  d'ai- 
der  les  marchands  a  vendre 
les  marchandises  "Bob  Long." 


v; 


194 


Connus  d'un  ocean  a  l'autre 

R.G.  LONG  eCO.  limited 

TORONTO  CANADA 
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VOS    CLIENTS 

M.   I  epicier,   etudient   aujourd'hui  L'ECONOMIE  plus 
que  jamais  auparavant. 

N'hesitez  pas  a  leur  dire  que  les 

Feves  au  Lard  de  Clark 

sont  exactement  ce  qu'il  leur  faut. 
Elles   constituent  un    repas   parfait. 

Elles  evitent  des  ennuis,  elles  sauvent  du  travail, 

elles  sauvent  de  Targent. 

et  pour  vous  ce  sont  celles  qui  se  vendent  le  plus  vite. 
W.  Clark,  Limited 


MONTREAL 

Licence    No    14-216    de   la    Commission 
des    Vivres    du    Canada. 


Tout    le    monde    connait,    Tout    le    monde    achete 


Demande 
considerable 


"RIGA" 


Vente 


assuree 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.  Garnissez  done  vos  stocks 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatif 
contre  ce  terrible  fleau. 

Dites-le  a   vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


Avis   aux 
Commercants 

SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,    40    RUE    PLESSIS,    MONTREAL. 


VAPEUR 
"FERDINAND" 
A  VENDRE 

Ayant  tres  peu  servi,  pos- 
sedant  le  meilleur  engin 
fait  au  pays,  longueur  87 
pds,  largeur  17i/j  pds.  cale 
7(/2  pds,  tonnage  brut  76.25 
tonnes,  Vitesse  14  miles  a 
I'heure,  engin  a  3  cylin- 
dres  9  x  12,  14  x  12,  23|/2 
x  12,  27.64  c.v.;  400  R.P.M. 
Peut  donner  place  a  200 
passagers,  ou  peut  etre 
employe  comme  remor- 
queur. 


S'adresser   a    L.    E.    Charron,    St-Denls   sur   Richelieu,   P.Q 


Si     vous     eprouvez     quelqne 
embarras    dans    vos    achats 

CONSULTEZ 

les  Annonces  du 

PRIX   COURANT 

et    ecrivez    aux    annonceurs 


En   Scrivant    aux   annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix   Courant",   e.v.p. 
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SOUPE  AIX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 


tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 
le  monde — 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivcz  directement 


Dominon  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


En   Scrivant   aux   annOnceurs,   mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Le  Prefere  du  Client 

D  ASEE  sur  la  publicite  intensive  et  la  qualite,  il  y  a,  parmi  vos 

^       clients,  une  preference  marquee  pour  Ies  Produits  Palmolive 

qui  veut  dire  un  ecoulement  de  stock  rapide  et  des  profits  rapides 

pour  vous. 

Et  les  clients  ne  sont  pas  seulement  satisfaits,  mais  enchantes — 

ce  sont  des  clients  qui  reviennent  ensuite  plusieurs  fois  a  votre 

magasin. 

Le  nom  est  pour  eux  une  garantie  d'excellente  qualite  et  pour 

vous  une  garantie  de  prestige  et  de  profits. 

PALMOLIVE 


Le  savon  de  toilette  le  plus 
populaire  comme  I'atteste  le 
.chiffre  de  ses  ventes.  Tout 
comme  ses  ingredients  —  les 
huiles  de  palme  et  d'olive — 
etaient  les  preferees  des  net- 
toyeurs  de  la  civilisation  d'il 
y  a  3,000  ans. 


Toute  la  serie  des  produits 
Palmolive  —  Creme  Palmoli- 
ve pour  la  barbe,  Savon  a  la 
Lavande  pour  le  bain,  le 
Shampoing  Palmolive,  la 
Poudre  pour  la  figure,  la  Cold 
Cream  —  se  sont  acquis  une 
clientele  qui  augmente  conti- 
nuellement. 


THE   PALMOLIVE   COMPANY   OF   CANADA,    Limited. 

TORONTO,  ONTARIO. 
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Le  Soda  a   Pate 
"COW  BRAND" 

est  toujours  fiable,  pur,  uniforme 

En  raison  de  sa  quality  fiable  bien  connue,  de  sa  pu- 
rete  absolue  et  de  sa  force,  le  Soda  Cow  Brand  est  le 
grand  favori  de  toutes  les  menageres  partout.     11  se 
vend  constamment  et  vous  rapporte  un  bon  profit. 

Achetez-en  de  votre  marchand  de  gros. 

CHURCH  &   DWIGHT 

(LIMITED) 
Manufacturiers           -           -           ■            MONTREAL 

K    DWIGHT S 

/ 

■■k""™ '         -* 

A 

■||                  COW  BRAND,  -i         . 
1              jfl^^fc-^^I^jS^t^K^    i- 

/w**.                     BI-CARBONATE                       » 

I/Bakino  sodA\ 

II  y  a  plus  de  veritable  valeur  en 
fait  de  savon  dans  un  morceau  de 
"SURPRISE"  que  dans  nimporte 
quel  autre  savon  a  blanchissage 
offert  en  vente  au  Canada.  II  n'est 
surcharge  d '  ingredients  inutiles 
pour  le  f  aire  paraitre  gros.  Ce  n'est 
rien  que  du  bon  Savon  Solide. 

N'acceptez  pas  de  contrefagons. 

The  St.  Croix  Soap  Mfg.  Co. 
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BAKERS  COCOA 

BAKERS  CHOCOLATE 

Procurent  de 
bons  clients  et 
les  conservent 
Ce  sont  les  produits  sur 

lesquels  on  peut  le  plus 
compter,  vendue  avec 
une  garantie  r^elle  de 
puret6  et  de  quality  su- 
Trade^Mirk  perieure;  pr6par6s  en 
conformity  avec  les  lois  des  pro- 
duits alimentaires  purs;  lis  se  ven- 
dent  couramment  et  assurent  un 
rapide  6coulement  de  stock. 

WALKER  BAKER  &  CO.,  Ltd. 

Montreal,  Canada 
Dorchester,  Mass. 

Fondee  en  1780 

License  de   la  Commission   des  Vtvres 
du  Canada  No  11-690 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roul6e    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasln. 

BRODIE   &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  T6l6ph.  Main  436 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialltes: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry   Cream 


Cldre   Champagne 
Cldre  de  Pomme 
Eau  Mlnerale 
Praise 
Orange 


Champagne   Kola      Siphon,  Etc. 

VS  nift  FrontAnar     TELEPHONE 
jo  rue  rronxenac,  Lasalle  256 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
%    a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon    Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &    LAPOINTE 

Enr. 
287   rue   Adam,    MAISONNEUVE 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trade!  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

MHAIKI.S 

Argent  a  preter,  Reglements  de  tail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Ditficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TROIS-RIVIERES 


Volaille   Vivante,  Oeufs   Frais 

Pondus  et   Plume 

Demandes  par 

P.    POULIN    &    CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commlssi'ins. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Proprielaire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,    $3.50    et 

$4.00    pa 

•   jour. 

TRANSFORMERS 


POUR     AUTOMOBILES,     AEROPLANES, 
CAMIONS,      TRACTEURS,      MOTO- 
CYCLETTES,    CANOTS   AUTO- 
MOBILES,   ENGINS    STA- 
TIONNAIRES. 

LETINCELLE  K.MO  a  haute  tension, 
bleue-blanche.  qui  est  infaillible- 
nient  lancee  aux  potntes  tie  la  bougie 
dallumage.  apres  avoir  traverse  les 
TRANSFORMEURS  EMO,  assure  un  de- 
marrage  facile,  une  acceleration  plus  ra- 
pide et  un  oourant  fort  et  uniforme  de 
pouvoir  a  toutes  les  vitesses,  avec  un 
■  milage  de  beaucoup  augment*  pour  la 
quantite  de  combustible  depensee.i  Pr£- 
vient  'Tarrtt  subit"  ou  "la  marche  in- 
termittent*.". Tieiit  les  pointes  de  la  bou- 
gie exemptes  de  carbone.  Se  tixe  a  n'im- 
porte  quelle  bougie  d'allumage.  Protege 
tout  le  svsteme  dallumage  V'u  EMO  sur 
chaque  bougie  d'allumage  permel  aux 
cylindres  de  developper  une  energie  mo- 
trice  uniforme,  N'lmporte  qui  peut  le 
fixer.     11  est   garanti. 

Dlstrlbuteurs   a    Montreal: 
FRANCO-AMERICAN     EQUIPMENT    CO. 
402,    Edifice   du    Power.  Mam   4369. 


LA    LOI    LACOMBE 


Deposants                           Employeurs 
Eugene  Leroux  

.Montreal    Street  Ry.  Co. 

J.  Villemaire  .  .  .  .  J.  A.  Desroches 
Herv6  Garand  ....  Sherwin-Williams 
L.  P.  A.  N'adeau  .  Lamontagne  \-  de 
Ernest  Therrien    .  .    Comm.   du   Havre 

R.   S.   Bell Bell    King    Co 

Narclsae  Baigne 

College   Brand   Clothing 

f:    Man-hand   ..    ..   Cits  de  Montreal 

Rogatien   Joly 

l.a   Cle   Armstrong  de   Longueuil 
Victor  Feller 

..    ..    Robin    Hood    Stone    Mil 
A.   E.  Cairns    .  .    The   Barrett   Co..  Ltd 
Mike  Rosentzveig 

Dominion    Dree 

F.  N.   Vaillancourt    .  .    .  .    Geo.  Graham 

F.  L.  Gagnon Lymburner  I 

Frs  D6sautels R.  Carignan 

Ephrem  Girard  .  .  Montreal  Street  Ry. 
Th.  C.  Fournier  .  .  . .  Pour  lui-meme 
J.  H.  Whittinghani 

Marconi  Wireli 


ALLUMETTES- 

ET    SE^TJX    A    INCENDIE 

Au  premier  abord,  ce  titre  peut  paraitre  un  peu  disparate  sur  la  meme  page,  mais  si  I'on  considere  qu'il  s'agit  ici 
des  allumettes  d'Eddy,  vous  admettrez  facilement  qu'elles  meritent  d'occuper  cette  position,  car  les  ALLUMETTES 
D'EDDY    NE   SONT   PAS   UNE    MENACE    D'INCENDIE. 

LES   ALLUMETTES   "SILENT  FIVE"  D'EDDY 

sont  chaleureusement  recommandees  par  les  agents  et  les  inspecteurs  d'assurance  contre  le  feu.  Le  fait  qu'elles 
s'eteignent  toutes  seules,  les  placent  dans  une  classe  a  part,  et  leur  emploi  joint  a  celui  du  FAMEUX  SEAU  EN 
FIBRE  DURCIE  D'EDDY  devient  de  plus  en  plus  une  "MESURE  DE  PRECAUTION"  dans  nombre  des  plus 
grandes    usines   du    Canada. 

En  votre  qualite  de  marchand,  vous  etes  interesse  a  la  protection  contre  le  feu.  Placez  en  stock  des  allumettes 
et  des  seaux  en  fibre  durcie  d'Eddy  et  vous  ferez  tout  ce  qu'il  vous  est  possible  de  faire  pour  votre  protection  et 
cede  de  vos  clients. 

THE  E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL.    CANADA. 

, t ___ »^^^_^^_^___^__^^^^^^_^___^ 

En   ecrlvant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  ».v.p. 


68 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  11  juillet  1919 


Vol.  XXXII  —  No  28 


Debouches  commerciaux  pour  les  produits  canadiens 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir 
de  mettre  tous  les  interesses  en  rela- 
tions avec  les  maisons  d'affaires  dont 
les  demandes  sont  mentionnees  plus 
bas.  Toutefois,  il  ne  faudra  pas  oublier 
de   mentionner  le    numero   de   I'item. 

1251.  Cuir  —  Une  maison  impor- 
tante  de  Londres  est  prete  a  acheter 
des  cuirs  de  rembourreurs  et  des 
cuirs  de  tiges.  Elle  aimerait  a  recevoir 
des  offres  de  manufacturiers '  cana- 
diens. 

1252.  Bretelles,  supports  en  cuir, 
accessoires  a  chaussures  —  Un  nom- 
ine de  Londres,  ayant  passe  plusieurs 
ann6es  an  Canada,  aimerait  a  obtenir 
pour  le  Royaum-Uni  des  agences  de 
manufacturiers  canadiens  de  bretelles, 
ed  supports  a  chaussures,  oeillets  et 
autres  accessoires  pour  la  fabrication 
des  chaussures. 

1253.  Poisson  et  vivres  —  Un  gros 
commergant  desire  representer  des 
manufacturiers  canadiens  de  poissons 
et  de  vivres.  Des  cargaisons  prefer£es. 

1T>54.  Homard  —  Des  importateurs 
frangais  desirent  representer  une  ou 
deux  maisons  canadiennes  faisant  le 
commerce  du  homard  sur  une  grande 
echelle.     Aussi  poisson  en  general. 

1255.  Bois  —  Un  gros  commergant 
de  bois  avant  la  guerre  aimerait  a  re- 
presenter  des  exportateurs  canadiens 
de  bois. 

1256.  Papier  et  bois  de  pulpe  —  Un 
agent  de  Paris  desire  representer  des 
manufacturiers  canadiens  de  toutes 
sortes  de  papier  ainsi  que  des  manu- 
facturiers et  des  exportateurs  de  bois" 
de  pulpe.  II  representait  cinq  fabriques 
allemandes  avant  la  guerre. 

1257.  Fruits,  poisson  et  legumes  — ■ 
Un  agent  a  commission  de  Paris  aime- 
rait a  representer,  en  quality  d'agent. 
des  maisons  canadiennes  de  fruits, 
poisson  et  legumes. 

1258.  Produits  chimiques  —  Une 
maison  d'importation  frangaise  desire 
entrer  en  relations  avec  de  gros  ma- 
nufacturiers de  produits  chimiques  du 

""Canada.  II  faudra  donner  des  rensei- 
gnements  sur  le  capital,  le  nombre, 
l'importance  et  la  capacity  des  fabri- 
ques et  sur  leurs  specialites  en  vue 
de  faire  de  l'importation  de:  huiles 
minerales  (petroleum  oil) ;  huiles  de 
houille  (coal  oil);  huiles  de  poisson 
(fish  oil);  carbure  de  caicium,  avec 
prix.  Outre  ces  articles,  cette  maison 
s'interesse,  d'une  fagon  g6nerale.  a 
tous  les  produits  primaires  pouvant 
etre  imported  en  France. 

1259.  Huiles  et  graisses  —  Une 
maison  parisienne  s'occupant  de  la 
vente  de  l'huile  de  charbon,  paraflne, 
huile  de  poisson  rafflnee,  petrole  raf- 
fing, huile  raffinee,  et  toutes  les  grais- 
ses en  general,  desire  communiquer 
avec  marchands  et  rafflneurs  x>ana- 
diens.  Cette  maison  a  deja  des  rela- 
tions en  Amerique,  mais  elle  aimerait 
particulierement  a  representer  des 
maisons  canadiennes. 

1260.  Representation  —  Une  mai- 
son d'importation  frangaise  ayant  une 
grosse  clientele,  aimerait  a  s*occuper 
de  trouver  en  France  des  marches 
pour  tous  les  articles  employes  par  les 
fabricants  de  papier,  fabricants  de  sa- 
von,  fabricants  de  cuir,  teinturiers  a 
la  verge  et  a,  la  piece,  fabricants  de 
caoutchouc,  a  l'etat  brut  et  primaire, 
manufactures  au  Canada. 

1261.  Cuirs,  peaux  et  chaussures  — 
Un  agent  a  Paris  aimerait  a  communi- 


quer avec  des  manufacturiers  cana- 
diens de  cuirs,  peaux,  chaussures,  d£- 
sirant  etre  representes  en  France. 

1562.  Representation  — ;  Un  honime 
d'affaires  frangals  faisant  le  commer- 
ce du  bois  de  construction,  du  bois 
pour  teindre,  du  grain,  des  pois,  des 
feves,  desire  correspondre  avec  des 
exportateurs   canadiens. 

1263.  Fruits  —  Un  agent  a  commis- 
sion de  Paris  representait,  avant  la 
guerre, .  plusieurs  maisons  frangaises 
et  anglaises,  aux  Halles  Centrales  de 
Paris,  et  il  voudrait  correspondre  avec 
des  horticulteurs  canadiens  desireux 
de  faire  de  l'exportation. 

1264.  Cellulose  —  Un  agent  a  Pa- 
ris desire  entrer  en  relations  avec 
des  manufacturiers  canadiens  de  pate 
de  bois  (cellulose)  du  Canada  en  vue 
d 'obtenir  leur  representation  en  Fran- 
ce et  en  Belgique. 

-.1265.  Beurre  et  fromage  —  Le  pro- 
prietaire  d'une  fabrique  de  beurre  a 
Marseilles  desire  correspondre  avec 
des  maisons  canadiennes  en  vue  d'im- 
porter  du  beurre  et  du  fromage. 

1266.  Representation  —  Une  mai- 
son de  Marseilles  desire  entrer  en  re- 
lations avec  des  maisons  canadiennes 
pour  l'importation  des  articles  sui- 
vants:  douves  de  tonneau  (cask 
stave's),  bois  de  construction;  provi- 
sions en  boites  de  fer-blanc.  telles 
que:  poisson,  viande,  fruits,  lait  con- 
dense, fromage,  beurre,  etc.;  grains 
de  toutes  sortes;  huile,  peaux,  pro- 
duits chimiques,  et  toute  matiere  pre- 
miere pour  l'industrie. 

1267.  Poisson  —  Un  marchand  de 
poisson  aimerait  a  avoir  les  noms  de 
marchands  de  poisson  canadiens.  dans 
le  but  de  faire  de  l'importation  en 
France.' 

1288.  Produits  alimentaires  —  Un 
marchand  de  produits  alimentaires  a 
Levallois-Perret,  dans  le  departement 
de  la  Seine,  desire  correspondre  avec 
des  marchands  canadiens  qui  vou- 
draient  exporter  en  France  les  pro- 
duits suivants:  poires,  abricots,  pe- 
ches,  ananas,  homard,  saumon,  jam- 
bon  cru,  sale,  fume  et  en  boites  de 
fer-blanc;    lait  condense. 

1269.  Representation  —  Une  mai- 
son d'importation  frangaise  aimerait 
a  correspondre  avec  des  exportateurs 
de  cereales,  farine,  grain,  grain  otea- 
gineux.  son,  patates,  pommes,  etc. 

1270.  Chiffons  —  Un  marchand  de 
chiffons  desire  importer  du  Canada 
des  chiffons  pour  fabricants  de  pa- 
piers,  des  chiffons'  pour  "shoddy" 
(lainages),  pates  de  bois,  et  tous  les 
articles  dont  on  peut  faire  commerce 
entre  la  France  et  le  Canada. 

1271.  Ouvrage  de  serrurerie  ■ —  Un 
architecte  et  un  ouvrageur  en  fer 
frangais,  faisant  une  specialite  de  la 
serrrurerie  artistique,  desire  corres- 
pondre avec  des  maisons  canadiennes 
dans  le  but  de  faire  de  l'exportation 
au  Canada.  II  se  fera  un  plaisir  d'en- 
voyer  des  catalogues  illustrant  des 
modeles  nouveaux  dans  les  styles 
Louis  XIV,  Louis  XV  et  Louis  XVI. 

1272.  Representation  —  Un  soldat 
canadien  de  retour  de  France  se  pro- 
pose de  faire  un  voyage  an  Japon  en 
juillet.  II  aimerait  a  prendre  des  ar- 
rangements avec  un  groupe  de  manu- 
facturiers canadiens  pour  agir  en  qua- 
lite  de  leur  representant. 

1274.  Quincaillerie  —  Un  agent  ma- 
nufacturier  de  Londres  est  pret  a  re- 
presenter des  manufacturiers  cana- 
diens de  quincaillerie   (principalement 


de  brosses,  balais,  ferblanterie  et  ar- 
ticles emailies)  et  autres  articles  de 
menage. 

1279.  Serviettes  en  papier  crepe  — 
Une  compagnie  de  Londres  demande 
aux  manufacturiers  canadiens  des  co- 
tations  pour  serviettes  en  papier  cre- 
pe, semblables  aux  echantillons  depo- 
ses au  Bureau  des  Recherches  et  des 
Renseignements  du  Ministere  du  Com- 
merce et  du  Travail,  Ottawa. 

1281.  Planches  a  laver,  epingles  a 
Linge,  etc.  —  Une  maison  de  Liver- 
pool aimerait  ii  avoir  des  offres  pour 
ces   articles. 

1283.  Articles  de  menage  en  b6is 
—  Une  maison  de  Liverpool  est  sur  le 
marche  pour  des  articles  en  bois. 

1284.  Manches  a  balais  —  Une  mai- 
son de  Liverpool  aimerait  a  entrer  en 
relations  avec  des  exportateurs  cana- 
diens. 

1285.  Clous  de  broche  —  Un  im 
portateur  de  Liverpoil  desire  commu- 
niquer avec  des  manufacturiers  cana- 
diens de  clous  de  broche. 

1286.  Pin  blanc  —  Une  maison  de 
Liverpool  est  sur  le  marche  pour  des 
quantites  considerables  de  pin  blanc 
canadien. 

1287.  Portes  —  Une  maison  de  Li- 
verpool s'interesse  -a  des  offres  de 
portes  en  pin  par  lots  de  chars. 

1288.  Plancher  en  erable  —  Une 
maison  de  Liverpool  aimerait  a  rece- 
voir des  offres  de  planchers  en  erable 
par  lots  de  chars. 

1292.  Pommes  —  Une  maison  de 
Liverpool,  disposant  de  50,000  a  100,- 
000  barils  et  jusqu'a  100,000  boites  de 
pommes  par  annee,  aimerait  a  corres- 
pondre avec  des  exportateurs  dans  le 
but  d'acheter  ou  de  vendre  a  commis- 


Epingles  a  linge  —  Une  mai- 
Liverpool  aimerait  a  corres- 
avec  des     exportateurs    cana- 


sion. 

1297. 
son  de 
pondre 
diens. 

1302.  Chaussures  -r-  Un  agent  de 
manufacturiers  de  Cape  Town,  Afri- 
que  Sud,  aimerait  a  entrer  en  relations 
avec  des  manufacturiers  canadiens  de 
chaussures  dans  le  but  de  developper 
ce  commerce  dans  l'Afrique-Sud. 

1309.  Machines  a  travailler  le  bois 
— •  Une-  organisation  du  gouvernement 
en  Sitreriie  aimerait  a  recevoir  des 
prix  et  autres  details  sur  des  machi- 
nes pour  scier  des  billots  de  21  a  28 
ponces  et  actionneas  par  moteur  a  pe- 
trol e  ou  a  gazoline. 

1313.  Agences  —  Un  marchand  de 
1'Ile  de  la  Guadeloupe,  Indes  Occiden- 
tales  frangaises,  aimerait  a  entrer 
en  relations  avec  des  maisons  cana- 
diennes1 faisant  l'exportation  .de  la  fa- 
rine, de  la  mcrue  et  des  feves. 

1377.  Articles  en  bois  —  Une  mai- 
son du  nord  de  1'Angleterre  acheterait 
des  approvisionnements  (supplies) 
d 'article's  en  bois  domestiques  de  ma- 
nufacturiers canadiens.  Des  prix  sont 
demandes.  Elle  aurait  surtout  besoin 
de  planches  a  pate  et  a  pain,  epingles 
a  linge,  rouleaux  a  pate  et  jouets  en 
bois. 

1387.  Bois  —  Une  maison  de  mar- 
chands- et  d'importateurs  de  bois  de 
Glasgow,  aimerait'  a,  correspondre 
avec  des  expediteurs  de  pin  et  de 
planches  de  Quebec. 

1388.  Chaussures' —  Agence  deman- 
dee  par  une  maison  de  Glasgow  pour 
des  chaussures  de  femmes  et  d'hovn- 
mes,  ainsi  que  des  pardessus  et  des 
souliers   en    caoutchouc. 
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LE  SEL  CENTURY 


SI  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournlr,  nous  vous 
prions  de  nous  ecrire,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
llstes  de  prix  et  informations  detainees. 

DOMINION  SALT  CO.,  Limited     SARNIA,  Canada 

Manufacturiers   et    Expedlteurs 


POUDRES  NERVINES 

OeMATHIEU 

Tourlousks  Mduxd^Tsteer  Nevralfte 


La  demande  pour  un  remede  inoffen- 
sif  et  recommandable  pour  les  nerfs, 
est  efficacement  remplie  par  les 

POUDRES    NERVINE    DE 

MATHIEU 

Cela  paie  de  pousser  la  vente  des  Poudres  de  Ma- 
thieu.  Le  mal  de  tete,  la  nevralgie,  I'insomnie  et 
autres  troubles  nerveux  semblables  cedent  a  Tac- 
tion de  ce  tonique  recommandable  pour  les  nerfs. 
Ne  renferment  aucun  ingredient  dangereux  faisant 
contracter  I'habitude  des  drogues.  Vous  pouvez  les 
recommander  en   toute  confiance. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 


Proprietaire, 
SHERBROOKE, 


QUEBEC. 


Fruits  et  Legumes 


EN   GROS 


Commandes  de  la  campagne 
par  telephone,  telegrammes  ou 
lettres,  executees  promptement. 

Livraison  speciale  pour  Montreal. 


NAP.    MORRISSETTE 

IMI'ORTATEl'K 

18   Place  Jacques-Cartier 

MONTREAL 

Tel.  Main   845. 


CANADIAN     POLISHES,     LIMITED 

Successeur*   de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


II  y  a  vingt-slx  .ins,  nous  commencions  la  fabrication  des 
s£choirs  a  rideaux  et  autres  articles  de  manage  smis  la 
raison  socials  de  Dominion  Speclaltj  Company,  mais. 
le  temps,  notre  commerce  sublt  tin  changement  et. 
graduellement,  nous  abandonnftmea  la  fabrication  de  tons 

nos    articles    pour    ne    1'aliriquor    que    <lcs    p. .lis.      Tous    nos 

clients  savent  ce  que  nous  tabriquons,  mais.  pour  le  i 

de     nos    aelietetns    en    perspective,    nous    axons 

qu'un  mini  descriptif  .'tait  devenu  necessain    C'est  le  nom 

CANADIAN    POLISHES.    LIMITED 
OUS    axons    considers    le    meilleur    a    cette    fln. 

sommes  encore  dans  notre  vieiUe  fabrique  et  nous  fabri- 
quons  les  lignes  reguliSres  bien  connues  suivant 

"Satin    Gloss"    a    harnals.  "Veribrite    Venoll",    le    net- 

Cirage     "Gold     Leaf"     pour  toyeur    magique. 

chaussures  fines  de  dames.       Poli    a    m6tal    "Klondyke", 

Creme  a  argenterie  "Daddy  connu    partout    011    il    y    a 

Combination",  noire  et  tan.    ^      du    cuivre. 

CANADIAN    POLISHES,    LIMITED         Hamilton,  Canada. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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INC0RP0REE1855 


LA  BANQUE  MOLSON 


lncorpor6e  par  Acte  du   Parlement  en  1855. 

Capital  vers* $4,000,000 

Fonds  de   reserve 4,800,000 

Siege  Social:         -         -         -         Montr-Sal. 

BUREAU    DE    DIRECTION 

WM.   MOLSON   Macl'HERSON President 

S    H.   EWING Vice-President 

Directeurs:  —  F.  W.  Molson,  Wm.  M.  Birks,  W.  A. 
Black,  John  W.   Ross,  J.  M.   Mclntyre. 

A  part  ses  100  succursales  et  plus  dans  les  prin- 
cipals villes  du  Canada  la  Banque  Molsons  a  des 
agents  et  des  repr£sentants  dans  les  principales  par- 
ties du  globe,  offrant  ainsi  a,  ses  clients  toutes  les  faei- 
lites  de  transactions  dans  toutes  les  contrees  du  monde. 
EDWARD  C.  PRATT,  gerant  general. 


rniKTHiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiimiiniiniiiriiiJiiiiiimimiiimiirft 


LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve    2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres   propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  plus  bas  taux. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  a   Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 
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BANQUE  PROVING  I  ALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL  PAYE   ET  SURPLUS   (au  31  dec.  1917)   ....      1,750,000 

ACTIF  TOTAL:  au-dela  de 21,600,000 

82  Succursales  dans  les  Provinces  du  Quebec,  de  l'Ontario  et  du 
Nouveau- Brunswick. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  H.  LAPORTE,  C.P.,  de  la  rrjaison  La- 

porte-Martin     limitee,     administrateur     du     Credit     foncier 

franco- canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  eapitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de    l'agri- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEM1N,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limited. 
M.   M.    CHEVALIER,    directeur   gGn6ral   Credit   foncier   franco- 

canadien. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:  l'hon.  sir  ALEXANDRE  LACQSTE,  C.R.,  ex-juge  en 

chef  de  la  cour  du  banc  du  rdi. 
Vice-President:    L'HON.    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre    sans 
portefeuille   dans   le   gouvernement  de   Quebec,   administra- 
teur "Montreal  Light,  Heat  &  Power  Co.,  Ltd.", 
M.   S.-J.-B.  ROLLAND.  president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 


BUREAU-CHEF 
Directeur-general,  M.  TANCREDE  BIENVENU. 
Secretaire,  M.  J.-A.  TURCOT     Inspecteur  en  Chef, 
Chef  DSpartement  de  Credit,  M.  M.  LAROSE 

M.  C.-A.  ROY  Inspecteur, 

M.  ALEX.  BOYER. 
Auditeurs  representant  les  Actionnaires 
M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J.-A.  LARUE,  Quebec. 
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BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B6ique,  vice-pr6sident; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W..  Bonner. 
Beaudry  Leman,  g6rant-g6n6ral. 
Yvon  Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  g§rant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartiers 

Tout  d£p6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  paye'  deux 
fois  par  ahn6e  un  inte>et  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  6met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  Strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi^s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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FINANCES 


LES  GRANDS  PROBLEMES  ECONOMIQUES. 


Plus-value  du  dollar  et  depreciation  du  franc. 


Ce  que  seront  demain  nos  relations  financieres  avec 
la  France. 


M.  Chs.   Branchaud   nous  donne  d'interessants 
apergus  de  la  situation. 


Quelle  sera  demain  la  base  de  nos  relations 
financieres  avec  la  France?  Apres  avoir  importe  en 
France  nos  hommes  et  nos  marchandises,  allons- 
nous  y  importer  notre  or?  Quel  est  le  prestige  de 
notre  pays  en  France  et  qu'y  pense-t-on  de  nos 
valeurs? 

Telles  sont  les  questions  que  nous  sommes  alle 
poser  k  M.  Chs.  Branchaud,  associe  a  la  maison  de 
banque  et  de  change  L.-G.  Beaubien  &  Cie,  qui  nous 
arrive  en  droite  ligne  de  Paris.  On  sait  qu'avant  la 
guerre  la  maison  L.-G.  Beaubien  a  place  en  France 
pour  plusieurs  millions  de  dollars  de  valeurs  cana- 
diennes.  Elle  possede  a  Paris  une  succursale  qui  lui 
a  permis  pendant  toute  la  duree  des  hostilites  de 
maintenir  le  contact  avec  les  grandes  Institutions 
financieres  franchises.  Et  comme  avant  la  guerre, 
en  raison  de  sejours  frequents  et  prolonges,  M.  Chs. 
Branchaud  etait  tres  au  fait  des  choses  de  France, 
mil  mieux  que  lui  n'etait  en  mesure  de  repondre  mix 
questions  que  nous  lui  avons  posees  et  qui  preoccu- 
pent  le  monde  canadien  du  commerce  et  de  la 
finance. 

— Tout  d'abord,  je  vous  dirai  que  toutes  ines 
sympathies  sont  acquises  a  la  France,  que  je  compte 
parmi  ses  enfants  de  nombreux  amis  qui  me  sont 
tres  chers.  C'est  avec  admiration  que  j'ai  vu  de  pres 
son  peuple-soldat,  grandi  par  la  guerre,  c'est  avec 
respect  que  j'ai  vu  de  pres  les  mille  blessures  dont 
saigne  la  France  et  dont  quelques-unes,  douloureu- 
ses  et  profondes,  seront  lentes  peut-etre  a  se  cica- 
triser. 

— Apres  avoir  importe  en  France  nos  homines 
et  nos  marchandises,  vous  me  demandez  si  nous 
n'allons  pas  y  importer  notre  or.  C'est  la  une  ques- 
tion qui  prcoccupe,  a  juste  titre,  les  economist es  de 
France  et  ceux  du  Canada.  He  placer  successive- 
ment  sous  Tangle  de  vision  du  Francais  et  du  Cana- 
dien, n'est  pas  indispensable  a  qui  vent  etudier  sous 
tons  leurs  aspects  les  donn6es  complexes  de  ce 
grand  probleme.  C'est  le  cas  dans  lequel  je  me 
trouve,  puisque  depuis  des  annees  le  champ  de  mon 
activite  financiere  est  partage  entrtj  la  France  et  Is 
Canada. 

— On  peut  a  l'heure  pr£sente  poser  en  principe 


que  de  toutes  les  valeurs  que  Ton  trouve  sur  la  place 
de  Paris  et  des  grandes  villes  de  France,  les  valeurs 
canadiennes  sont  celles  qui  jouissent  du  plus  grand 
prestige.  Les  capitalistes  francais  ayant  en  porte- 
feuille  des  valeurs  canadiennes  ont  le  sourire,  c'est 
bien  le  cas  de  le  dire,  lorsqu'ils  parlent  des  valeurs 
de  notre  pays.  lis  disent  a  tout  venant  que  pendant 
toute  la  duree  de  la  guerre  ils  ont  touche  leurs  divi- 
dendes  qui  leur  arrivaient  avec  une  regularity  d'hor- 
loge,  grossis  chaque  fois  davantage  de  la  plus-value 
du  dollar  sur  le  franc.  II  est  certain  que  les  louis 
d'or  vont  recommencer  a  affluer  de  France  au  Ca- 
nada, des  l'instant  que  sera  leve  l'interdit  dont  l'ex- 
portation  de  Tor  est  frappee.  Xombre  de  gens  qui 
ont  tout  perdu  ce  qu'ils  avaient  en  France,  regret- 
tent  amerement  de  n 'avoir  pas  place  au  Canada, 
pays  beni.  a  l'abri  des  bodies,  une  part  de  leur  for- 
tune. D'autres  songent  que  la  prochaine  guerre  est 
peut-etre  moins  eloignee  qu'on  le  croit.  Ils  songent 
deja  a  mettre  une  partie  de  leur  avoir  en  surete. 
Or.  pour  eux  le  pays  reve.  c'est  le  Canada  qui  est  a 
la  fois  loin  des  boches,  et  ne  craint  aucun  souleve- 
inent  revolutionnaire.  oil  le  capitaliste  est  choye  de 
tons,  attire  par  le  peuple  et  le  gouvernement.  Voila 
un  aspect  de  la  question,  voyons  l'autre. 

— La  depreciation  du  franc  sur  le  dollar  ressort 
actuellemenl  a  20%  et  peut-etre  sera-t-elle  plus 
grave  encore  d'iei  peu  de  temps.  II  en  resulte  qu'un 
capitaliste  canadien  achetant  une  valeur  francaise 
nouvelle  rapportanl  7  .  en  raison  de  la  plus-value 
du  dollar,  se  trouverait  retirer  8 j  •_.  de  son  argent. 
C'est  la  un  rendement  tentant,  on  le  reconnaitra. 

L'oeuvre  de  la  reconstruction  francaise  est  plus 
vaste  qu'on  ne  croit.  Le  travail  a  faire  est  si  grand. 
les  cut  reprises  neeessaires  si  nombreuses  qu'on  ne 
sait  par  on  commencer.  La  France  etait  ricbe  avant 
la  guerre:  belas!  elle  Test  moins  aujourd'hui.  Elle 
a  aujourd'hui  besoin  de  capitaux  plus  encore  peut- 
etre  que  de  matieres  premieres.  Les  Francais  ne  se 
sont  pas  encore  completement  ressaisis  et  pourtant 
en  certaines  regions  le  travail  est  febrile.  Que  sera- 
ce  demain,  lorsque  chacun  se  sera  remis  a  l'ou- 
vrage? 

— Les  Aniericains  admirent  le  I^rancais,  le  sa- 
venl  6conome,  sobre,  dur  a  la  besogne,  sup^rieure- 
nienl  Intelligent.  Pour  le  banquier  yankee  ce  ><tu< 
la  des  qualites  plus  que  luffisantes  a  motiver  une 
avance  de  fonds. 

— La  question  qui  se  pose  est  de  savoir  si  a 
l'lieure  oil  nous  songeons  a  la  lutte  eeonomique  de 
demain,  nous  allons  laisser  aux  Aniericains  le  champ 
libre.  alors  que  nous  y  serious  tres  bien  recus.  si 
nous  allons  leur  laisser  faire  seuls  la  bonne  affaire 
dont  nous  pourrions  avoir  une  large  part. 


72 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  11  juillet  1919 


Vol.  XXXII  —  No  28 


Assurances    et    Cartes  d' Affaires 


Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

"La  Prevoyance"  emet  une  Police  de 
Garantie  pour  Ge>ants,  Comptables, 
Caissiers,  Commis,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a  commission,  qui  abolit  la 
pratique  equivoque  et  surannee  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  assure  le  patron  contre 
toute  perte  occasionnee  par  les  d€- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employes.  "La  Prevoyance"  emet 
aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  Societes  de  Bien- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  tous 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-.Tacques,   Montreal.      Tel.   Main  1626 

et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 


LA  PREVOYANCE 


$5,O00 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

S50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 
SPECIALE 

ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau   principal,  TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie   Inst.    Comptable.      Comptable 
Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10   rue   St-Frs-Xavier,     -     MONTREAL 

Telephone    MAIN    2701-9 
Adresse  t&legraphique:   "GONTHLEY" 


La   Compagnie  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre    I'lncendie 

Actif $1,151,243.57 

DEPOT  AU   GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179   rue   Girouard,   Saint- Hyacinthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  ge>ant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Fr6d6ric  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secr6t. 


Maison  fondSe  en   1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR     DE        w 
Ferronnerie     et     Quincaillerie,     Verres 

a    Vitres,    Peinture,    etc. 
Specialite;  —   Poeles   de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239   rue   St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marchg. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Indgpendante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque   de   Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  m^thodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  l'egard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a.  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SUN  LIFE  OF  CANADA 

SlfeGE  SOCIAL-MONTREAL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre  le   Feu,  Assurances 
Marines,  d'Automobiles,  contre  I'Ex- 
plosion,     I'Emeute,    .la     Disorganisa- 
tion Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,    au-dela   de    ..     ..   $7,000,000.00 
Bureau    Principal:    TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  ge>ant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de    Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 
Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 
Capital  Verse  $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore    Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous-Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banquiers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal. 
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ASSURANCES 

PERTES  PAR  LE  FEU  EN  GENERAL  AU  CANADA 


Le  Canada  a  subi,  depuis  la  confederation,  des 
pertes  directes  par  le  feu  qui  representent  plus  de 
$350,000,000,  non  compris  les  feux  de  forets.  A  cette 
somme  il  faut  ajouter  les  depenses  de  protection  du 
public  et  des  particuliers,  $150,000,000,  et  la  somme 
pour  primes  d'assurance,  qui  excede  de  $197,000,000 
rindemnit^  deboursee.  Ces  chiffres  representent,  en 
leur  ensemble,  les  depenses  directes  occasion  n 
par  le  feu;  ils  montrent  que,  pendant  le  dernier  demi- 
le,  les  destructions  causees  par  le  feu  ont  impost'" 
sur  la  population  du  Canada  une  taxe  d'environ 
$700,000,000. 

Les  depenses  indirectes  comprennent  l'interrup- 
lion  des  affaires;  les  pertes  des  gages  des  employes, 
les  pertes  subies  par  les  proprietaires  d'Immeublee 
par  le  demenagement  des  locataires  des  maisons 
endommagees  par  le  feu,  les  pertes  eprouvees  par 
les  municipalites  par  la  destruction  d'effets  Lmposa- 
bles,  et  les  plus  importantes  de  toutes,  les  de 

vies  lnunaines.    De  telles  depenses,  envie  jeu- 

lemenl  au  point  de  vue  de  lours  effets  economiqt 
in-  sauraient  etre  representees  par  des  chiffres. 
Accroissement  des  dommages  par  le  feu  au  Canada. 

On  admettra  que  la  situation  s'.  an  Ca- 

nada, quand  on  saura  que  les  pei  le  feu,  en 

lN9n,  s'elevaient  approximativement  a  $5,500,000, 
qu'en  inn  elles  etaient  de  $21,500,000,  soil  une 
bausse  de  290  pour  cent.  Les  seuls  chiffres  digues 
de  foi  qu'on  puisse  consulter  sonl  ceux  founds 
les  compagnies  d'assurance  depuis  quelques  annees. 
Les  pertes  de  ces  compagnies,  telles  qu  ■  transml 
a  la  division  des  assurances  du  gouvernemenl  fede- 
ral, sonl  indiquees  dans  le  tableau  suivant,  ainsi  qu  - 
le  chiffre  de  la  population  pour  chacune  des  annees. 
|epuis  1870: 

Accroissement  comparatif  de  la  population  et  des  pertes  pour 

les  assureurs   munis  d'une  licence   par  le 

gouvernement  du  Dominion. 


Perte 

Perte 

Population 

Perte  des 

moyenne 

moyenne 

AiiihV 

approximal  i\  e 

urance 

par  annde 

per  capita 

IN',  1 

186,761* 

$1,549,199 

|872 

8,61 1,000 

1,909,975 

is?:; 

8,668,000 

1,682,184 

1S7I 

8.825,000 

1.926.15!) 

is;:, 

8,887,000 

2,663,531 

$1,92! 

$0 

3,949,000 

1NT7 

1,013,000 

S.  190.919 

1N7N 

4,079,000 

1,822,674 

1ST  9 

l.l  16,000 

2,1  15,198 

INNil 

t,666,578 

3,398 

0 .  83 

INNI 

4,324.810*" 

3,169,824 

1882 
1883 

1,384,000 
1,433,000 

2,664,986 
2,920 

1884 

1,485,000 

323 

• 

4.539,000 

2,679,287 

-,.9*5,929 

0.66 

1886 

4,589,000 

3,301,383 

( 

1887 

4,63- 

3,403,.",  11 

1888 

4,68* 

'..822 

1889 

4,740.000 

2,876,211 

1890 

4,793,000 

3,266,567 

3,184,300 

1891 

4,833,239* 

3,905,697 

4,889,000 

4,377 

1893 

5,052,690 

1894 

4,984.0011 

4,589,363 

IN!).", 

5,034,000 

4,993,750 

4,5! 

5,086,1 

4,173  ."."i 

>  000 

4,701,833 

5,199 

1,487 

5,259,000 

5,182,038 

1900 

7,774,293 

23,030 

1901 

5,371,31 

I  956 

12  000 

!  154,289 

L903 

5,673,00fl 

5,870,7M 

1904 

i 

14,099,534 

6, ,519 

6.171. 

1,291 

1907 

! 1 

8,445,041 

6,491,000 

10  - 

L909 

6,69 

8,646 

1910 

6  917,000 

1"  - 

8  8  I 

l'.OI 

■13* 

L0  936  948 

1912 

7,467 

12  119,581 

1913 

- 1 

l  I  1 

L91  1 

15,347,284 

1916 



11  1 

0.68 


0.92 


1.02 


1.30 


1  .35 


On  voit  par  cette  table,  dont  les  moyennes  sont 
calculees  par  decades  que,  vers  L870,  les  pertes  cou- 
issurance  etaient  d'environ  $2,700,000 
par  annee;  que  vers  1880  elles  s'elevaient  a  environ 
:>  millions:  que  vers  1890  elles  etaient  d'environ  5 
millions;  de  1900  a  1910  d'environ  8  millions;  el  de 
1910  a  nos  jours  de  13  millions.  La  ville  de  St.  lobn, 
N.B.,  fut  Incendiee  vers  1870;  de  1900  a  1910  on 
compte  au  moins  dfx-sept  conflagratfone;  parmi  les 
plus  desastreuscs  furent  cedes  de  Hull.  Ottawa. 
Montreal.  St-I  lyacinthe.  Toronto,  Trois-ltivi.  > 
Campbellton  et  Fernie.  De  1910  a  1915  on  n*a  si- 
gnal^ qu'un  grand  incendie,  celui  du  nord  de  l'On- 
tario.  en  191 1.  Cependant,  les  pertes  quinquennales, 
a  respiration  de  1915,  axc6daJent  celles  de  toute 
autre  periode. 

II  va  de  soi  que  les  chiffres  susmentionnes  ne 
representent  pas  la  totality  des  pertes,  car  ils  ne 
comprennent  pas  celles  des  proprietes  non  assur 
ni  celles  indemnisees  par  les  compagnies  d'assuran- 
ce qui  ne  sou!  pas  licenciees  par  le  gouvernement 
federal.  II  est  donteux  aussi  que  la  perte  comparee 
au  nombre  de  la  population  soit  un  bon  index  de 
l'etat  des  ehoses.  hien  que  de  tels  chiffres  nous  mon- 
trent le  rapide  accroissement  de  la  destruction  cau- 
sae par  le  feu.  II  ne  faut  pas  oublier  qu'avec  l'ac- 
croissement  de  la  population,  il  y  a  eu  encore  une 
plus  grande  quant  ite  de  valeur  en  danger.  La  carte 
No  1  montre  que  la  valeur  des  proprietes  assurees 
per  capita,  en  1S70.  n'etait  que  de  $04,  tandis  qu'elle 
s'elevait  a  $441  en  1915,  soit  une  hausse  d'environ 
590  pour  cent. 
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Services   Gratuits   pour 
nos   abonnes 


En  vous  abonnant  pour  un  an  au  "Prix  Courant",  vous  aurez 
droit  aux  importants  services  suivants: 

PUBLICITE  ET  ORGANISATION. 

Ce  service  vous  fera  realiser  des  benefices  supplementaires 
ou  economiser  des  frais  generaux.  II  vous  donnera  six  consul- 
tations gratuites  dans  I'annee  selon  vos  besoins. 

PETITES   ANNONCES 

Si  vous  recherchez  du  personnel,  une  marchandise  ou  un  objet 
quelconque;  si  vous  desirez  vendre  quelque  chose,  confiez  votre 
clesir  aux  Petites  Annonces  du  "Prix  Courant"  et  vous  aurez  des 
resultats.     Vous  pouvez  utiliser  gratuitement  10  lignes  par  an. 

DOCUMENTATION   GENERALE 

Vous  recherchez  certainement  en  detail  dans  les  livres,  la  docu- 
mentation qui  est  resumee  dans  le  "Prix  Courant".  Notre  ser- 
vice de  librairie  vous  procure  sans  frais,  ce  dont  vous  avez 
besoin. 

CONSULTATIONS  JURIDIQUES 

Pour  toutes  consultations  en  matiere  legale,  notre  conseiller  ju- 
ridique  vous  fera  des  conditions  particulierement  reduites. 

RENSEIGNEMENTS   GENERAUX 

Nous  sommes  en  mesure  de  vous  indiquer,  sans  frais,  les  Four- 
nisseurs  pouvant  livrer,  et  vous  procurer  les  marchandises  qui 
vous  font  defaut. 

PLACEMENTS   DE  CAPITAUX 

Nous  invitons  nos  lecteurs  a  nous  consulter  chaque  fois  qu'ils 
seront  sollicites  de  souscrire  dans  des  compagnies,  et  nous  leur 
donnerons  les  informations  qui  pourront  leur  etre  utiles;  nous 
pourrons  ainsi  leur  eviter  des  pertes  frequentes  occasionnees  par 
le  trop  de  confiance  accorde  a  certains  agents  financiers  n'ayant 
pour  but  que  d'exploiter  le  public. 

EN  LISANT  LE  "PRIX  COURANT",  EN  UTILISANT  NOS  SER- 
VICES GRATUITS,  VOUS  RETIREREZ  DES  PROFITS  QUI 
VOUS  REMBOURSERONT  PLUSIEURS  FOIS  LE  MONTANT 
DE  VOTRE  ABONNEMENT. 
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POUR  LE  TEMPS  DES  CHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

nN,6,T0    ACT     OF     PARLIftMtN 
?h„CAN*DA   IN   THE    YEAR   °% 

'"I,0  SEVENTY  FOUR  BY 
ROSENHEIM     6.    JON'S- 

Fn,?.?,"cl-"-TURE  UNDER  N  ' 
p?^°  5?3  IN  THE  TRAOE  ««p' 
AGISTER 

HENR|  JONAS  &  C° 

3°le    paoPBieTO"S 
MONTREAL 


•WtMESSW/) 
^MONAOE  POWDER 


i 


Rosenheim  a jonas 
Montreal 


^OSTPpAC-nc*LTHtf*C 

|F°»  EVENING  PARTUS 

AND  rAMILV  USt 


TOUT  EPICIER  DEVRAIT  SE  PREMUNIR    DE    LA    FAMEUSE 

POUDRE   MESSINA 

QUI  PERMET  DE  PREPARER  LA  PLUS    DELICIEUSE  DES  BOISSONS  ET  LA  PLUS 

HYGIENIQUE. 

La  Poudre  Messina 

vuus  sera  demandee  constainment  cet  ete.  car  voila  plus  de  45  ans  qu'elle  est  employee  et  appre- 
ciee  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1874  que  la  marque  de  fabrique  de  la  Poudre  MESSINA  a 
ete  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  est  devenue  la  grande  favorite  pom- 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade. 

Economique  et  Facile  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  pent  faire  tin  demi-gallon  de  bonne  limonade.  Pour 
preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de  cette  poudre  dans 
un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LA  POUDRE  MESSINA.  POUR  ETRE  PRET  A  REPON- 

DRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 


Maison  fondee  en  1870. 


173-177   RUE   SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL. 


En    ecrivant    aux    annonceurs.    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Pour  toutes  les  fins. 

''Sauvez  la  surface  et  vous 
sauvez  tout." 

Peiniure  et  Vernis. 


Lignes  O.P.W. 
Enregistrees  et  Protegees 

Peintures  pures  de  la  marque  O.P.W. 

Peintures  a  planchers  de  la  marque  O.P.W. 

Petintures  a  murs  de  la  marque  O.P.W. 

Vernis  Jas-Per-ite  pour  I'exterieur. 

Fini  dur  Jas-Per-ite  a  I'huile. 

Fini  a  planchers  Jas-Per-ite. 

Couleurs  laques  Jas-per-Lac. 

Emails  Jas-per-Lac. 

Plomb  anglais  O.P.W.  pour  decorateurs. 

Plomb  pur  O.P.W.  pour  decorateurs. 

Preparations  a  la  creoline  O.P.W.  pour  bardeaux. 

Couleurs  laquees  et  a  I'huile  O.P.W. 

"Presto",  preparation  pour  enlever  la  peinture  et  le  vernis. 

OTTAWA  PAINT  WORKS  LIMITED 

MANUFACTURERS     OTTAWA 

CANADA 
Un  vendeur  dans  chaque  ville  de  la  vallee  de  I'Ottawa 
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LES 

Fabriques 
par  les  plus 
important 
manufacti= 
riers  de 
fibres  a 
chaussures 
de  .'Empire" 
Britannique. 


CONTREFORTS    DE    CONFIANCE 

BENNETT 

Sont  les 


Le  contrefort  BENNETT  assure  la  qualite  et  l'elegance  de  la  Chaussure 


BUREAU   D'ONTARK) 

28    rue    King    Est 

KITCHENER 


DENNETT  LIMITED 

Fabricants  de  Fournitures  pour  Chauss  jres 
CHAMBLY  CANTON,  P.  Q  ,  CAN1D  4 


BURKAl'   DES  VENTES 

59  rue    St-Henn 
MONTREAL 
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"ILS  SONT  FABRIQUES 
POUR  DURER" 


DISTR1BUTEURS 

J.  I  CHOUINARD, 
Montreal,    P.Q, 

LOUIS   McNULTY, 
St.  Johns,  P.Q. 

LA     VICTOIRE    SHOE    CO., 
St.  Hyacinthe,  P.Q. 

POLIQUIN    &    DARVEAU, 
Quebec,  P.Q. 

E.  J.   FLEETWOOD, 
St.  John,  N.B. 

H.   L.   MAIN, 
Moncton,   N.B. 

WM.  COOK  SHOE  CO. 
Sydney  Mines,  C.  B. 


Votre  Registre  fonctionne-t-il  ? 

Faites-vous     les     affaires  que  vous  desirez  durant  les 
mois  tranquiMes  de  I'ete? 

Etes-vous    en    position    de    recevoir    votre    part  de  la 
grarde  demande  de  Chaussures  en  Canevas? 

Tout  marchand  qui  vend  les 


Chaussures  de  Recrea- 
tion et  d'Ete 


Petit  repondre  "OUI"  a  ces  questions.  Si  vous  ne 
vendez  pas  les  Chaussures  TIPPERARY  vous  perdez  I'op- 
portunite    d'augmenter  vos  affaires  durant  les  mois  d'ete. 

Les  chaussures  TIPPERARY  sont  faites  dans  les 
grandeurs  et  modeles  pour  tout  le  monde,  et  pour  toutes 
les  occasions. 

Demandez  a  nos  Distributeurs  ou  a  nos  succursales 
de  vous  faire  parvenir  une  commande  d'assortiment. 


THE  COLUMBUS  RUBBER  CO.,  OF  MONTREAL,  LIMITED, 


1349  RUE  DEMONTICNY  EST.     MONTREAL,  QUE. 


Succursales  —  Montreal, 


Ottawa, 


Winnipeg, 


Calgary. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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BUY 


Annonce  Preliminaire 

DE  NOTRE 

Campagne  de  Publicite  de  cet  Automne 


LA  politique  de  la  Ames  Holden  McCready  d'inspirer  confiance  au  public 
et  de  repandre  des  informations  veridiques  au  sujet  du  commerce  de  la 
chaussure  sera  continuee  cet  automne.  A  partir  de  la  premiere  semaine  de 
septembre,  et  durant  toute  la  saison,  une  liste  plus  nombreuse  que  jamais  de 
publications  porteront  notre  message  au  public  canadien. 

Nous  allons  continuer  notre  politique  de  placer  la  plus  grande  partie  de  cette 
publicite  dans  la  localite  meme  du  detaillant,  afin  que  ce  dernier  puisse  en 
beneficier  davantage. 

Vous  connaissez  le  ton  releve  de  la  publicite  faite  ces  dernieres  saisons  par  la 
Ames  Holden  McCready  et  le  meme  genre  de  publicite  sera  continue  cet  au- 
tomne et  le  printemps  prochain.  Preparez-vous  des  maintenant  a  relier  votre 
magasin  a  cet  evenement  important  dans  le  commerce  de  la  chaussure. 
Nous  entrerons  dans  plus  de  details  dans  nos  annonces  subsequentes,  mais  la 
chose  importante  a  se  rappeler  dans  le  moment,  c'est  que  cette  campagne  est 
proche  et  qu'elle  est  appuyee  sur  tout  l'effet  cumulatif  des  campagnes  de  pu- 
blicite qui  l'ont  precedee. 


AMES  HOLDEN  McCREADY 


LIMITED 


'Cordonniers  de  la  Nation' 


ST.  JOHN  MONTREAL  TORONTO  WINNIPEG  EDMONTON  VANCOUVER 


En    ecrlvant   aux   annonceurt,   mentlonnez   "Le   Prix   Courant",   a.v.p. 
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Les  conditions  du  marche  exi- 
gent beaucoup  de  prudence 


Deux  dangereux  extremes  que  les  detaillanis  devraient  eviter  a  tous  prix- 
Le  grand  danger  de  la  speculation  dans  les  circonstances  actuelles- 
La  demande  publique  pour  laqualite  est  un  facteur  tres  important  dans 
la  situation. 


UNE  douzaine  de  pages  de  matiere 
a  lire  ne  pourraient  dinner  une 
meilleure  idee  de  ce  qui  vient  de 
se  passer  dans  le  marche  du  cuir  que 
les  incidents  relates  sur  cette  page. 
A  vrai  dire,  un  tel  marche  ne  s'est 
jamais  vu  et  il  est  a  esperer  qu'une 
semblahle  situation  ne  se  produira 
pas  de  nouveau. 

Toutefois,  c'est  a  une  condition  que 
nous  devons  faire  face  actuellemeni. 
et  non  a  une  theorie.  Ce  qui  existo 
dans  le  moment  nous  interesse  plus 
que  ce  qui  "pourrait  exister"  ou  non. 
Pour  le  moment,  les  moyens  a  prendre 
pour  remedier  a  cette  situation  nous 
importent  plus  que  la  recherche  de  co 
qui  a  pu  la  causer. 

Quelle  est  la  meil- 
leure politique  que 
le  commerce  du  de- 
tail doit  suivre  en 
face  de  ce  marche"  a 
la  hausse?  Quel  est 
le  meilleur  moyen  a 
la  disposition  du  d6- 
taillant  pour  s'assu- 
rer  un  bon  assorti- 
ment  de  marchandi- 
ses  vendables,  sans 
cependant  augmen- 
ter  son  placement  a 
un  degre"  qui  de- 
viendrait  dangereux? 
Comment  peut-il  y 
arriver  et  en  meme 
temps  Eviter  le  ris- 
que d'une  deprecia- 
tion serieuse  de  ses 
marchandises  lors- 
que  le  marche"  aura 
enfin  atteint  son  plus 
haut  niveau?  Telles 
sont  quelques-unes 
des  questions  aux- 
quelles  nous  allons 
essayer  d-e  r^pondre 
brievement  et  im- 
partiallement. 


Deux  dangereux  extremes. 

Comme  la  chose  arriye  toujours 
dans  un  marche"  incertain,  certains  de- 
tail lants  acheteronf  plus  de  marchan- 
dises qu'il  ne  leur  en  faut  dans  l'es- 
poir  de  faire  un  "gros  profit";  d'au- 
tres  n'acheteront  pas  asscz  ou  en  tres 
petite  quantity  dans  l'attcnte  d'une 
baisse  des  prix.  Ces  deux  extremes 
sont  dangereux,  et  ceux  qui  agissent 
ainsi  courent  au  desastre.  Celui  qui 
achete  trop  specule  non  seulement  sur 
le  cours  futur  du  marche\  mais  il  se 
met  aussi  dans  une  position  fausse  en 
ce  qui  regarde  l'ecoulement  de  son 
stock.      II   specule   egalement   sur  les 


Quelques  Transactions  dans  le  Cuir. 

Le  cuir  sur  place  de  plus  en  plus  cher. 

Peabody,  Mass.  —  Le  marche  du  cuir  de  la  Rive  Nord  monte 
comme  un  aeroplane.     Quelques  exemples  vont  le  demontrer. 

Un  char  de  peaux,  consignees  5  un  tanneur  de  Peabody,  a  ete 
vendu  par  lui  a  un  profit  de  $2,500  avant  qu'elles  arrivsnt  a  sa 
tannerie. 

Un  lot  de  peaux  de  chevre  des  Indes,  vendu  a  un  tanneur  de  la 
Rive  Nord,  il  y  a  quelque  temps,  a  ete  rachete  par  les  importateurs. 
Ms  ont  envoye  un  cheque  de  pres  de  $100,000  pour  ces  peaux.  Ms  ont 
paye  plus  cher  pour  ces  peaux  que  le  prix  auquel  lis  les  avaient 
vendues. 

Un  tanneur  de  cuir  de  flanc  a  paye  la  semaine  derniere  35  cents 
pour  un  lot  de  peaux  de  I'ouest.  Le  prix  de  ces  peaux  avait  ete  fixe 
par  le  gouvernement,  Jusqu'au  1er  fevrier,  a  21-22  cents.  Ces  peaux 
a  35  cents  sont  non  seulement  plus  cheres,  mais  leur  qualite  est 
inferieure  a  celle  des  peaux  de  22  cents.  Le  tanneur  estime  que  la 
hausse  des  peaux  le  forcera  a  augmenter  de  18  cents  le  pied  les 
prix  des  cuirs  a  semelles. 

Un  tanneur  de  cuir  de  veau  paie  60  cents  la  livre  pour  ses 
peaux  de  veau.  Auparavant,  il  achetait  des  peaux  de  veau  entieres 
pour  60  cents  piece. 

Une  grande  maison  manufacturiere  de  chaussures,  dont  les  fabri- 
ques  se  trouvent  dans  le  district  de  la  Rive  Nord,  achete  toutes  ses 
peaux,  pour  s'assurer  les  approvisiofinement  de  cuir  de  ses  fabriques 
de  chaussures. 

Un  jour  de  la  semaine  derniere,  un  commergant  a  vendu  a  un 
tanneur  un  lot  de  peaux  de  chevreau,  et  le  lendemain  il  lui  offrait 
une  prime  de  $1,000  s'il  voulait  lui  revendre  les  memes  peaux. 

Ces  exemples  peuvent  donner  aux  acheteurs  une  meilleure  id6e 
de  la  situation  du  cuir  que  toutes  les  statistlques  que  nous  pour- 
rions  donner. 


chances  qu'ont  les  modeles  qu'il  a  en 
stock  de  rester  populaires.  II  a  epuise" 
ses  ressources  a  leurs  limites,  et  un 
changement  subit  dans  le  gout  du  pu- 
blic le  trouve  dans  l'impossibilite" 
d'en  profiter.  Car  il  doit  vendre  les 
modeles  qu'il  a  en  magasin,  ou  ne  rien 
vendre  du  tout. 

Dun  autre  cote,  le  d^taillant  qui 
n'achete  pas  assez  —  qui  laisse  son 
stock  s'epuiser  et  son  choix  de  poin- 
tures  devenir  desassorti  —  aura  pro- 
bablement  de  la  difficulte  a  se  procu- 
rer une  quantity  sufflsante  de  mar- 
chandises au  commencement  d'une 
saison  nouvelle.  Et  il  est  plus  que 
probable  qu'il  lui  faudra  payer  plus 
cher  pour  les  mar- 
chandises qu'il  pour- 
ra  se  procurer. 
Restez  dans  un  juste 
milieu. 
Non,  il  n'y  a  rien 
p.  gagner  a  aller  dun 
extreme  a  l'autre. 
La  seule  maniere, 
sure,  et  la  seule  qui 
puisse  donner  une 
assurance  raisonna- 
ble  de  profit,  c'est 
de  rester  dans  un 
juste  milieu;  d'6ta- 
blir  des  relations 
avec  des  manufactu- 
riers  sur  les  mar- 
chandises et  sur  le 
service  desquels  il 
peut  compter;  a  pla- 
cer des  commandes 
a  l'avance,  en  aussi 
petites  quantity  que 
possible  et  a  com- 
bler,  chaque  semai- 
ne ou  chaque  jour,  a 
meme  son  stock  les 
troupes  faites  par  les 
ventes. 

Plus     que     jamais 
les    conseils    donnas 


Vol.  XXXII  — No  29 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  18  juillet  1919 


dans  le  numero  du  mois  de  mai  du 
"Prix  Courant"  meritent  d'etre  repe- 
tes  ici. 

1.  Achetez  en  petites  quantites  pour 
couvrir  les  besoins  normaux  du  debut 
de   la  saison  seulement. 

2.  Achetez  en  vous  basant  sur  le 
service,  plutot  que  sur  le  prix.  Les 
prix  demandes  par  tous  les  manufac- 
turiers  de  confiance  seront  raisonna- 
bles,  mais  le  SERVICE  QUE  VOUS 
POUVEZ  DONNER  sera  le  facteur  le 
plus    important  dans   votre   commerce. 

3.  Surveillez  votre  stock  et  vos  ven- 
tes  avec  plus  d'attention  que  jamais 
auparavant,  et  assortissez  vos  pointu- 
tes  a  de   frequents   kitervalles. 

4.  Poussez  surtout  les  modeles  qui 
sont  toujours  vendables  et  certains 
d'etre  vendus. 

Le  detailkuit  qui  adhere  fldelemenl 
a  cette  ligne  de  condulte  conatatere 
que  les  fluctuations  dea  prix  du  culr 
ne  peuvent  en  aucune  maniere  nuire 
a  ses  profits  on  a  sa  stabilite  comme 
tnarchand. 

On    s'occupe    plus   de    la    qualite   que 
du   prix. 

II  y  a  dans  la  situation  actuelle  un 
facteur  important  qui  ne  devrait  paa 
etre  neglige,  et  qui  fail  que  c'est  une 
veritable  folie  que  de  changer  les  po- 
litiquea  etablies  pour  courir  la  chance 
de  falre  des  profits  Bpeculatifa.  Nous 
voulons  parler  de  l'attitude  du  public 


en  demandant  des  chaussures  de  qua- 
lite  plutot  que  des  chaussures  a  bas 
prix. 

II  n'est  pas  question  aujourd'hui  du 
cote  vendable  d'une  chaussure  de 
haute  qualite.  II  n'y  a  pas  de  doute 
que  Ton  se  plaint  des  prix,  mais  ces 
plaintea  font  partie  de  celles  dues  a 
la  cherte  generale  de  la  vie.  Le  prix 
des  chaussures  n'est  pas  le  seul  qui 
Busclte  des  plaintea;  les  prix  des  au- 
tres  neceaaitee  et  articles  de  luxe  sont 
sans  precedents  aussi.  Et  la  plupart 
de  ces  dernlers  sont  plus  eleves  que 
cc-ux  des  chaussures.  L'homme  qui  se 
plaint,  paie  quand  meme  parce  qu'il 
ne  pent  falre  autrement,  et  11  exige 
la  qualite  aussi  trequemment,  si  non 
plua  frequemmenl  qa'auparavant.  Des 
rapporta  recua  de  toutes  les  parties 
du  Canada  ainsi  que  des  Ktats-Unis 
aussi  montrent  qu'il  n'y  a  pas  de  de- 
mand''  ex(  eptionnelle   pour  les  quail 

les  inl'erieiircs  de  chaussures,  Dans 
la  majorite  des  cas,  les  dcniandes  aor- 

tant   <ie  1'ordinalre  que  ion  rapporte 

sont     plutot     DOUr    les    nieilleures    . 
gories  et  qualites  de  chaussures. 

Cette  attitude  du  public  est  ce  qui 

eonlribue   le   plus   a   sauver   toute   la    -i 

tuatlon.  Kile  Bupprlme  completement 
la  aeceaBlte  d'avolr  recoura  aux  pro- 
lits  speculatifs,  car  des  stocks  de 
chaussures  de  bonne  qualite  sont  fa- 
eiles  a  vendre  sans  qvie  les  comparai- 
sons    des      prix    soient      trop    grandes. 

Elle  permet  aussi  d'elolgner  davanta- 

ge  les  chances  de  faire  des  profits 
Bpeculatifa,  parce  que  l'attrait  du  prix 


'  » 


manque  de  poids  en  comparaison  avec 

celui  de  la  qualite. 

En  cas  de   rarete  . .  .  ? 

Et  d'un  autre  c6te  encore,  comme 
nous  l'avons  deja  dit,  le  marchand 
qui  differe  le  placement  de  ses  com- 
mandes  dans  l'espolr  que  les  prix 
vont  baisser.  pent  avoir  a  faire  face 
a  des  difhcultes  dun  autre  ordre. 
Car  il  est  tres  probable  qu'il  n'y  aura 
pas  assez  de  certains  cuirs;  qu'il  se 
produira  une  rarete  de  materiels  tres 
populaires  avec  le  resultat  que  le 
marchand  qui  differe  trop  le  place- 
ment de  ses  commandos  se  trouvera 
dans  I 'impossibility  de  prendre  en 
stock  certains  modeles  ties  faciles  a 
vendre. 

II    n'y    a    pas    lieu    de    s'alarmsr. 

Xous  tenons  a  ce  qu'il  soil  bien 
compiia  que  nous  ne  voulons  pas  son- 
tier  une  cloche  d'alarme.  II  n'y  a  paa 
de    raisnii    ile   le    faire       Xous   avons    la 

conviction  qu'un  tres  petll  nombre  de 
detalllanta  canadiena  se  laisseront 
alarmer  d'aucune  maniere  A.vee  La 
demands  du  public  pour  des  chauaau- 

res   de   bonne   qualite.    nous    ne   voyons 

pas  pourquol  dea  profits  aatlsfalBanta 
in-  seraient  pas  roallaea  et  le  progrea 
normal  d'un  marchand  ne  se  continue 
rait  paa,  pen  importe  ce  qui  pourrait 
se  produire  sur  le  niarche  du  euii 
(lu'il  importe  le  plus  dans  le  moment 
c'est  de  garder  sow  sangfroid,  de  but- 
veiller  de  pies  son  stock  et  d'adherer 
termemenl  aux  bons  principes  d'af- 
faires. 
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Soyez  maitre  de  votre 

Commerce 


r^  TES-VOUS  le  chef  de  votre  commerce,  ou  limitez-vous  vos 
efforts  de  vente  a  un  stock  considerable  de  certains  modeles? 
Etes-vous  en  position  de  profiter  immediatement  de  toutes  de- 
mande  populaire  nouvelle?  Ou  ne  faites-vous  qu'  "  augurer  "  de 
la  demande  bien  a  l'avance,  de  sorte  que  vous  etes  force  de  met- 
tre  dans  vos  estimes  tout  ce  qu'il  vous  faudra  pour  une  saison? 
Le  systeme  de  Ames  Holden  McCready  d'avoir  des  stocks  a  ses 
succursales  permet  au  detaillant  d'etre  maitre  de  son  propre  com- 
merce, d'eliminer  beaucoup  d'a  peu  pres  quant  aux  modeles  et 
aux  pointures,  et  d'avoir  assez  de  capital  disponible  pour  acheter 
promptement  a  l'avance  toute  demande  nouvelle  qui  pourrait  se 
developper.  II  lui  permet  de  tenir  son  stock  complet  en  depit  des 
ventes  qui  sont  faites,  au  lieu  d'etre  oblige  de  vendre  les  assort- 
ments qu'il  a  en  stock. 

Aujourd'hui  surtout,  alors  que  les  conditions  du  marche  sont  si 
incertaines,  il  est  important  pour  le  detaillant  d'assumer  le  con- 
trole  le  plus  absolu  sur  son  commerce.  Comme  des  milliers  de 
detaillants  peuvent  l'attester,  le  service  des  succursales  avec 
stocks  est  la  plus  grande  aide  dans  cette  direction. 


AMES    HOLDEN    McCREADY 


LIMITED 


Cordonniers  de  la  Nation 


ST.   JOHN  MONTREAL  TORONTO  WINNIPEG  EDMONTON  VANCOUVER 
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Le  bureau  de  direction  de  la  Ames 
Holden  McCready  Limited,  a  le  plaisir 
d  annoncer  les  nominations  suivantes  : 

President  et  Gerant-General, 

.  T.  H.  Rieder 


President  du  bureau, 

M.  D.  Lome  McCibbon 
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The  PERTH  SHOE  Company 

La  maison  qui  fabrique  exclusivement  des  chaussures  de  femmes 
par  le  procede  a  trepointe  Goodyear. 


C'est  en  concentrant  son  travail 
sur  cette  speci&lite  que  la  compa 
gnie  est  en  position  d'offrir  aux 
marchands  du  Canada  les  creations 
et  les  styles  les  plus  nouveaux  en 
fait  de 

CHAUSSURES  FINES  POUR  FEMMES 
au  cout  le  plus  bas  possible. 


Si  vous  n'avez  pas  encore  vu  les  echantillons  de  la  Perth 
Shoe,  adressez-nous  une  carte  postale  et  notre  voyageur 
ira  vous  voir  ou,  si  vous  le  preferez,  nous  vous  enverrons 
franco  quelques-unes  de  nos  lignes  pnncipales  dans  une 
boite-echantillon. 

Ce  serait  un  plaisir  pour  nous  que  de  vous  faire  voir  les 
lignes  que  nous  fabriquons  et  il  est  probable  que  le  resul- 
tat  serait  des  profits  mutuels. 


The  Perth  Shoe  Company 

LIMITED 

La  plus  grande  maison  au  Canada  fabriquant  exclusivement 
des  chaussures  fines  a  trepointes  Goodyear  pour  femmes. 

PERTH,      ONTARIO 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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De  Meilleures  Chaussures  Sont  Faites 

les  Semelles  Neolin 

Nombre  de  chaussures  dureront  longtemps.  Beaucoup  de  chaus- 
sures sont  confortables.  Un  grand  nombre  sont  jolies.  Quelques- 
unes  sont  impermeables. 

Mais  vous  pouvez  vendre  des  chaussures  qui  combinent  tous  ces 
avantages.  Des  chaussures  qui  donnent  une  meilleure  valeur. 
Des  chaussures  avec  des  semelles  Neolin. 

Les  semelles  Neolin  durent  plus  longtemps  que  les  autres 
semelles.  Des  millions  de  gens  les  ayant  portees  ont  prouve  que 
ces  semelles  etaient  faites  du  materiel  qui  durait  le  plus  long- 
temps. Elles  sont  jolies  et  confortables,  meme  sur  les  formes  a  la 
mode.   Et  elles  sont  impermeables. 

Le  public  tient  a  avoir  les  chaussures  qui  donnent  la  plus  grande 
valeur  sous  les  rapports  de  la  duree  et  de  l'apparence.  Le  jour 
est  passe  ou  le  prix  etait  la  premiere  consideration. 

II  n'en  tient  qu'a  vous  de  dire  si  vos  clients  peuvent  se  procurer  i 
votre  magasin  les  chaussures  qu'ils  tiennent  a  avoir.  Vos  ventes 
vous  indiqueront  s'ils  les  obtiennent  oui  ou  non. 

A  cause  de  leur  qualite  resistante,  les  Semelles  Neolin  offrent  une 
meilleure  valeur.  Le  client  sait  que  les  chaussures  munies  des 
Semelles  Neolin  lui  offrent  une  meilleure  valeur. 


Nombre  de  manufacturiers  de  chaussures 
vous  offrent  de  meilleures  chaussures  en  les 
fabriquant  avec  des  Semelles  Neolin.  II 
n'en  tient  qu'a  vous  de  les  demander  quand 
vous  placez  votre  commande. 

Assurez-vous  de  la  qualite  des  Neolin  en 
voyant  a  ce  que  le  mot  "  Neolin  "  soit  etampe 
sur  chaque  paire. 


L'embleme    de    la    meilleure    valeur 


The  Goodyear  Tire  &  Rubber  Company  of  Canada,  Limited 


sur 
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Demandez  la  vraie  Slater  " 


Nous  avonstoujours  en  Stock 
pour  livraison  immediate 

QUARANTECINQ  LIGNES  DES  MIEUX  CHOISIES 


Profitez  de  cet  a  vantage  et  tenez 
vos  tablettes  bien  assorties. 

Aucune  maison  au  Canada  ne 
vous  offre  les  memes  a  vantages. 

Ordonnez  des  maintenant  car  les 
prix  sont  plutot  eleves  et  une 
nouvelle  hausse  sannonce. 


Demandez  notre  nouveau  catalogue. 


The  Slater  Shoe  Company 


LIMITED 


Fondee  en  1869 


MONTREAL 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Les  Marchands 
Comptent  sur  le 


SERVICE  ROBINSON 


Parce  qu'il  elimine  la  depense  et  l'inconvenient 
de  porter  un  gros  stock  de  chaussures  tout  en 
leur  permettant  d'offrir  k  leurs  clients 


Un  Grand  Choix  de  Toutes  les  Li- 
gnes — Les  Plus  Jolies  Creations 
des  Principaux  Manufacturiers. 


On  peutetre  certain  que  loutce  qui  est  offert  par 
Robinson  comporte  ie  maximum  de  qualite  pour 
rendre  ia 


VENTE  FACILE 


et  prouver  sa  valeur  par  un  service  veritable  et 
durable.  Notre  assortiment  est  considerable  et 
toujours  complet  sous  tous  rapports.  Nos  va- 
leurs  sont  des  sources  de  profits  pour  VOUS. 


J 


ames 


Robi 


inson 


Montreal 


• 
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Quelque  puissent  etre  vos  exigences  en 
fait  de  Teintures 

Nous  pouvons  faire  les  Teintures 


Maillet 

Les  Teintures 

Cuir 

Manche 
et 

us*c 

sont 

Tissu 
Papier 

Machine 

les  meilleures 

Caoutchouc 

Nous  sommes  f  abricants-experts  en  Teintures 
Un  exemplaire  de  notre  plus  recente  brochurette  sera  envoye  sur  demande. 

United  Shoe  Machinery  Company,  of  Canada,  Limited 

MONTREAL 


90  rue  Adelaide  Ouest 
TORONTO 


179  rue  King  Ouest 
KITCHENER 


28  rue  Demers 
QUEBEC 
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Notre  service  au  marchand 
ne  souffrira  pas  de  notre 
demenagement. 

Notre  maison,  s'est  vue  dans  Tobliga- 
tion,  en  raison  de  Paccroissement 
considerable  de  ses  affaires,  de  trans- 
porter son  commerce  en  des  locaux  . 
beaucoup  plus  vastes  et  mieux  appro- 
pries  que  nous  sommes  a  amenager 
selon  les  donnees  les  plus  modernes. 

Ce  demenagement  ne  nous  empeche 
pas  de  preparer  avec  beaucoup  de- 
tention notre  nouveau  set  d'echantil- 
lons  de  chaussures  blanches  pour  la 
saison  prochaine.  Cet  echan til lonnage 
sera  encore  plus  complet  que  d'  habi- 
tude et  saura  maintenir  la  reputation 
que  nous  nous  sommes  creee  dans 
ces  lignes. 

E.  T.    SHOE    CO 

ST-HYACINTHE,  P.  Q. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Marchands  de  Chaussures 


Vous  avez  probablement  constate 
que  votre  stock  de  chaussures  avec 
tige  en  canevas  et  semelles  en 
caoutchouc  se  vend  rapidement. 
Voyez  a  commander  les  lignes  qui 
sont  epuisees  avant  de  perdre  des 
ventes.  Donnez  votre  commande 
chez  votre  maison  de  gros  reguliere. 


J.  H.  Larochelle  &  Fils>  Ltee,  -  Quebec,  Que. 

J.  H.  Begin,  Enreg.,  -  -  Quebec,  Que. 

Eastern  Townships  Shoe  Co.,  -  St-Hyacinthe,  Que. 

Bignell  &  Knox,         -  -  -  Montreal,  Que. 

Thompson  Shoe  Co.,  -  -  Montreal,  Que. 

Canada  Shoe  Co.,  -  -  Montreal,  Que. 


GUTTA  PERCHA  &  RUBBER,  LIMITED 

Siege  Social  et  Fabrique  :  Toronto. 

Succursales  a  :  Halifax,  Montreal,  Ottawa,  "Toronto,  Fort 
Williams,  Winnipeg,  Regina,  Saskatoon,  Edmonton,  Calgary, 
Lethbridge,  Vancouver,  Victoria. 
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Qualit  e 


METROPOLITAN 

McKays  pour  femmes,  Welts  pour  hommes 

PATRICIA 

Welts  et  Turns  pour  femmes 

PARIS 

Welts  pour  hommes,  McKays  pour  femmes 


er vie  e 


Le  marchand  et  le  client  recoivent  pleine  valeur 
de  leur  argent  avec  ces  chaussures  recomman- 
dables  bien  connues.  Elles  repondent  aux  de- 
mandes  de  tous.  Elles  ne  desappointent  per- 
sonne. 

L'assortiment  complet  vous  donne  le  choix 
parmi  une  collection  considerable  de  styles  et 
de  modeles,  et  chacune  de  ces  lignes  represente 
ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  materiel  et  de 
fabrication.  Elles  peuvent  gagner  la  faveur 
partout  au  point  de  vue  de  la  valeur. 


a 
1 

e 
u 
r 


Daoust,  Lalonde  6:  Cie.f  Limitee 

Montreal 

Succursale:  The  Metropolitan  Shoe  Co.,  91  rue  St-Paul  ouest,       Montreal. 
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Notre  Contrefort 

"PERFECT" 

EST  LE  TYPE  MEME 
DE  LA    PERFECTION 


Le  contrefort  "PERFECT"  combine  la  solidite  et  la  resistance  a.  l'humidite,  la  forme  pour  l'ajustement  parfait  et 
le  dessin  pour  chaussures  de  style,  sans  oublier  le  prix  raisonnable. 

Les  contreforts  "PERFECT"  No.  1  sont  faits  de  fibre  de  la  meilleure  qualite.       Nous  garantissons  qu'ils  dureront 
plus  longtemps  que  n'importe  quelle  chaussure. 

Nos  "  BOX  TOES  "  (Bouts) 

en  feutre,  assurent  la  rigidite  absolue  de  la  chaufsure  et  par  le  fait  meme  sont  une  garantie  de  son  elegance.  Nos  "BOX 
TOES"  sont  faciles  a  travailler  entra  les  mains  de  l'operateur. 

Nos  produits  sont  superieurs  ;  une  commande  d'essai  vous  en  convaincra.        Nous  tenons  a  avoir  votre  clientele. — 
Ecrivez-nous  et  nous  vous  fournirons  avec  empressement  tous  les  renseignement  desires. 

PERFECTION  COUNTER  LIMITED,  699  Ave.  Letourneux,  t^ 


Agents  pour  la  ville  de  Quebec  : 

MM.  Dupere  &  Garant, 

610-612  rue  St- Valier,   Quebec. 


Montreal 


able  :   "ROBSON"  Oshawa 


M 


aison 


fonde 


ee  en 


866 


The  ROBSON  LEATHER  Co.  Ltd 


Montreal  : 
52  Carre  Victoria 


OSHAWA 


Quebec,  Que.  : 
15    rue  Belleau 


Manufacturers  de  cuir  de  flanc  de  haute  qualite 
pour  le  commerce  de  la  chaussure. 

COTES  CHROMES  VERNIS  BOX  SIDES 

BOX  SIDES  CHROMES  DE  COULEURS 

CUIRS  STORM  N0IR8  ET  DE  COULEURS 

Echantillons  fournis  sur  demande. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix  Courant",  s.v.p. 


Vol.  XXXII  —  No  29 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  18  juillet  1919 


17 


L'EPREUVE  FINALE 

de  la  qualite  vendable  d'une  chaussure 
c'est  la  popularity  quelle  a  parmi  le 
commerce  et  le  public. 

L'approbation  entiere  du  detaillant  et 
du  client  pour  les 

WELTS    TETRAULT 

n'est  pas  donnee  sans  avoir  ete  meritee. 
Elle  a  ete  gagnee  parce  que  ces  chaus- 
sures  of frent  la  Bonne  Qualite  a  un 
Prix  Raisonnable— parce  qu'elles  sont 
le  produit  d'une  science  consommee 
dans  la  fabrication  des  chaussures,  ap- 
pliquee  par  des  ouvriers  habiles,  avec 
l'aide  d'une  immense  usine  bien  outillee. 

Le  commerce  de  chaussures  du  Canada 
recoit  chaque  jour  des  deux  fabriques 
Tetrault  des  milliers  de  paires  de 
"Welts  Tetrault"  qui  repondent  a  la 
demandepour  des  chaussures  de  haute 
qualite  sur  lesquelles  on  peut  compter. 

ET  C'EST  L'EPREUVE  FINALE 


Tetrault   Shoe   Manufacturing  Co.,   Limited 

Les  plus  grands  fabricants  de  Goodyear  Welts  au  Canada. 

Montreal 


Bureau  et   entrepot  : 

9  rue  de  Marseille, 

Paris,  France 


Vendues  par  tous  les  bons  niar- 
chands  de  gros  au  Canada. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Chaussures. 


jrfSft'Xt*^  Manufacturiers  de  Chaussures,  Marchands  de  Coir, 

?;V       Marchands  detail lants  de  Chaussures  et  Reparateurs  de 

*oc{^s*t@*ti&~'  lor:  M  ..'<-,.,.      , 

Nous  vous  invitons  tres  cordialement  a  prendre  part  a  un  diner  et  a  une 
representation  de  gala  a 

THE  CASINO 

Bridgeport,   Mercredi  soir, 
le  23  juillet 

en  rapport  avec  la  premiere  Exposition  Canadienne  de  Chaussures  etde  Cuir. 


j& 


ONT 


Des  renseignements  pourront  etre  obtenus  a  notre  pavilion  dans  l'Auditorium,  et  dans  le  but  de  faciliter  notre  travail 
nous  apprecierons  lefait  devoir  les  personnes  acceptant  notre  invitation  nous  faire  part  de  leurintention  de  ce  faire 
lorsqu'elles  visiteront  notre  exhibit. 


The  Breith&upt  Leather  Co.  Limited 

TANNEURS  DU 

Cuir  a  semelles  servant  de  modele  au  Canada. 

BUREAUX  DES  VENTES  :   Kitchener,  Toronto,  Vancouver,  Montreal,  Quebec. 

TANNERIES  A   Penetang.  Hastings,  Kitchener,  Woodstock 


Canadian 

Shoe 


Leather 

Exhibition 


mployez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 


votre  marchandise  endommagee  ? 


Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee  dans  une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 

Recevez  le  meilleur  service  de 


*♦ 


LA     MAISON      DU     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOUS    GENBES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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LES  GHAUSSURES  POUR  ENFANTS  PROGURENT  UN 
COMMERCE  PROFITABLE-MAIS : 

Celui  qui  veut  atteindre  au  succes  dans  cette  ligne  doit  s'adres- 
ser  pour  ses  achats  a  une  maison  qui  s'est  fait  une  specialite 
dans  ce  genre  de  chaussures.  Les  enfants  usent  leurs  chaus- 
sures  tres  vite  et  le  marchand  qui  vend  des  chaussures  a  la 
fois  elegantes  et  RESISTANTES  est  certain  non  seulement  de 
gardersa  clientele  mais  de  Vaccroitre  de  jour  en  jour. 

Les  chaussures  GERMAIN  pour  enfants  vous  offrent  cet  avan- 
tage  exceptionnel.  N'allez-vous  pas  en  profiter  ? 

Notre  assortiment  est  actuellementau  grand  complet  ettoutes 
vos  commandes  seront  promptement  remplies. 

Si  vous  ne  connaissez  pas  nos  lignes,  ecrivez-nous  un  mot  et 
notre  voyageur  ira  vous  voir  avec  une  serie  complete  d'echan- 
tillons. 

LOUIS  GERMAIN 


Specialite  de  "Turns"  pour  enfants 


251  rue  Christophe  Colomb 


MONTREAL 


MARQUE  YAM  ASK  A 

POUR  DE 

Veritables  Valeurs  en  fait  de  Chaussures 


Donner  toute  la  VALEUR  possible  au  client  est  l'un  des  nieil- 
leurs  moyens  pour  le  Detaillant  de  se  faire  une  clientele  profi- 
table et  permanente. 

D'annee  fen  ann.ee,  les  Chaussures  de  la  Marque  Yamaska  out 
tenu  le  premier  rang  conime  meilleures  valeurs  en  fait  de 
Chaussures  courantes. 

Elles  representent  des  valeurs  qui  assurent  le  maximum  de  qua- 
lity POUR  LA  VENTE  et  un  service  de  duree  qui  donne  toujours 
SATISFACTION  sous  tous  rapports  . 

LORSQUML  S'AGIT  D'AVOIR  DES  CHAUSSURES  DE 
VENTE  GENERALE,  VOUS  Y  GAGNEREZ  A  METTRE 
VOTRE  CONFIANCE  DANS  LES  VALEURS  RECON- 
NUES  DE  LA  MARQUE  YAMASKA. 

La  Compagnie  J.  A.  &  M.  Cote 
St.  Hyacinte,  Que. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant".    s.v.p. 
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Venez  a  Kitchener 


II  est  du  meilleur  interet  de  tons 
les  marchands  de  chaussures  pro-  j  Vr- 
gressifs  de  visiter  l'Exposition  Cana- 
dienne  de  chaussures  et  de  cuir  a 
Kitchener.  Cette  exposition  offre  des 
avantages  dont  tous  devraient  profi- 
ter. 

L'une  des  plus  interessantes  attrac  tions  de  cette  exposition  sera 

L'EXHIBIT  DE  LA  LADY  BELLE 

Ou  cette    superbe    ligne   de    chaussures  sera  niise  en  etalage  et  ou  vous 
recevrez   l'accueil  le  plus   chaleureux.  Vous     etes     aussi    tres     cordialement 


FIRST 

Canadian 

SHOE 

Leather 

Exhibition 


invite  a       VISITER   NOTRE  FABRIQU E 

ou  vous  verrez  comment  se  fabriquent  les  chaussures   Lady  Belle. 


du  21  au  26  Juillet 


The 


Lady    Belle    Shoe   Co.    Limited 

Fabricants  de  chaussures   fines  McKay  pour  Femmes 


Kitchener 


Ontario 


La  ST.  Hyacinthe  Soft  Sole  Shoe  Co. 

DEVIENT  LA 

A.A.  COTE  &  FILS,  Limitee 

et  fabrique  dans  sa  nouvelle  usine  des  Chaussures 
McKays  et  des  Visses  Standard  pour  Hommes,  Gar- 
cons,  Adolescents,  Jeunes  Gens  et  Enfants. 

Telle  est  la  nouvelle  que  le  commerce  de  chaussu- 
res a  appris  avec  plaisir,  sur  de  trouver  a  cette  nou- 
velle source  d'approvisionnement  les 
MEILLEURES  CHAUSSURES  COUSUES   McKAY 
ET  VISSEES  STANDARD 
qui  puissent  supporter  le  plus  rude  usage. 

Demandez  des  prix  a  votre  marchand  de  gros,  ou 
ecrivez-nous  directement. 

A.  A.  Cote  &  Fils,  Limitee 

Successeurs  de  St.  Hyacinthe  Soft  Sole  Shoe  Co.,  Ltd. 
ST.  HYACINTHE,  P.  Q. 


Faites   payer   votre   loyer   par   vos 
etalages    de    vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sur  le  trottolr. 

Supports  pour   Etalages  de   Vitrine 

Une    serie    merveilleuse   de    supports    interchangeables    patentes 

pour  etalages  de  vitrine,  appropriee  aux  Articles  de  Nouveautes, 

Costumes     Chapeaux,    Chemiserie,    Chaussures   et   Marchandises 

Generates    La  serie  vous  donnera  10  ans  de  Bons  Services  en 

rendant  effectif  votre  commerce  par  l'arrangement  de  garnitures 

de  vitrines.  , 

I^es  Supports  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  sont  que  quelques-uns 

des  dispositifs  que  vous  pouvez  obtenir  avec  la  serie  complete; 

on  peut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 

Faits  de  Chene,  fini  Dore,  Antique  ou  Patine.  La  serie  est  mise 

en   un   coffre  en  bois  dur     avec  couvercle  a  charnieres,   un   bon 

endroit  pour  garder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 

le  moment.    11  y  en  a  des  milliers  de  cette  serie  en  usage  jour- 

nellement. 

No    104.     Cette    serie    a    130    "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  MagaSin  General $27.50 

En  outre  de  la  serie  ci-dessus,  nous  en  fabriquons  une  pour 
l'usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.  Cette  serie  est  tota- 
lement  differente  de  la  serie  pour  Magasin  General:  elle  est 
faite  pour  l'£talage  de  marchandises  plus  pesantes  et  convient 
specialement  a  l'Epicerie  de  detail. 
La  Serie   No  20  a  89  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries $38.50 

La   Serie    No  20J/2  a  50   "Younits"   interchangeables  pour 

les  Vitrines  de  Petites  Epiceries $23.10 

En    Stock   a    Hamilton  —  Commandez  directement  ou    par  votrei 
marchand  en   Gros  —  Patentes  et  falts  au  Canada. 

THE     OSCAR     ONKEN     CO. 


5150   FOURTH    STREET, 


Cincinnati,  Ohio,  U.S.A. 
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"MONROE"    un 

FAUX-COL   ARROW 

Pour  I'Ete 

CLUETT,   PEABODY   <£.   CO.    OF    CANADA,    LIMITED 


Faits   par  des   unionistes 
CONNUS    D'UN    OCEAN    A    L'AUTRE. 

•ait    partte    d'une 
1 . 1 1 1 » I i «"- •  •    dans    l<s    quo!  -    Journaux    de 

/.mis.   d'u  lutre, 

dans   le   but   d 
narchanda  a  \  ■  "Bob 

R.C  LONG  e  CO.  limited  1 


TORONTO 


CANADA 


GANTS       DE       COTON 


Molns  cher  qu'un  fouet  et 

mellleur  pour  votre  cheval 

i  avec  L'encolure  ou  |'< 
contuaionne>,    ecorchi 
it  khkiii'I'  son 
I  .e   fouetter  ne   peut   qu'aug- 
i  er  sa  souffrance,    Voua 
vez    prSvenir    semblable    blessure 
pour  moms  que  i<-  prlx   d'un  bon 
I'lu,  i      i  ,  z  votre  fiddle  ani- 

mal de  tatatcO  —  la   boutrure 
,-i\  it  not  re 

Nouveau   Crochet   d'Attache 
Patente 
(ne  Be  trouve  que  sur  lea  Bourru- 
■  is  faltes  par  n 

II    foumlt    line  at  1 :  i .  1 1 .  ■   qui    tu'iit    Bl 

qui  empgche  de  so  defaire. 

Les    Bourrures   a   Collier 
rempllea    de    notre     materiel    do 
bourrun     sp6i  la]    sonl    meilleurea 
que    n'lmporte    teaquellea.     Giles 

sunt   doners,   BOUplea,   apsorban t cs. 

Elles  aervent  do   garantie   contre 
les  epaulis  Benslbles. 

Les  Gants  de  Coton   Marque 
TAPATCO 
sont  do  qualite" 
rieure     et     facilea    a 
vendre.     lis  ae  tien- 
nent   et   donnent    sa- 
tisfaction      sous       le 
plus  dur  service.      11 
n'en  est  pas  tie  meil- 
leura  pour  usagi 
champs,  au  jardin  ou 
a  l'ateller. 
Vaiis    avei 

et  ganteletS  tricotes 
ou  a  bande,  pesanteur 
legere,  moyenne  ou  ele- 
vee.  Gants  et  Mitaines 
en  Jersey  de  couleur 
Tan,  Oxford  et  Ar- 
doise.  Aussi  gants  gar- 
nis  de  culr. 
Commandez-en  a  votre 

marchand  en   gros. 

THEAMERICAN  PAD 

&   TEXTILE   CO. 

CHATHAM.    ONT. 


CANADIAN     POLISHES,     LIMITED 

Successeurs   de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


11  y  a  vlngt-slx  ana,  noua  commenclona  la  fabrication 

oira  a   rideaux   ■  ma  la 

raison    sociale    '!«•    Dominion    Specialty     Company,    mais, 
;i\o<-  le  temps,   notre  commerce  aubit   un  changemen 
graduellement,  noua  abandonn&mes  la  fabi  tons 

trticles   pour   ne   fabrlquer  que  des  polls.     Ton- 
clients  aavenl  r<-  que  nous  fabrlquona,  mais.  poui 
Bee   de    no8   acheteura   en    perspective,    not 
qu'un  limn  descrlptif  etalt  devenu  necessaire    C^est  le  nom 

CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

que   nous  avons  considers  le   mellleur  fln.    Nous 

sommea  en, -ore  dans  notre  vieille  fabrique  et  noua  fabrl- 
quona lea  llgnes  regullen  connues  suivanl 
"Satin    Gloss"    a    harnais.           "Veribrlte   Venoil",    le    net- 
Cirage     "Gold     Leaf"     pour          toyeur   magique. 


chaussures  fines  de  dames. 

Creme  a  argenterie  "Daddy 

Combination",  noire  et  tan. 


Poli    a     metal    "Klondyke' 
connu    partout    oil    II    y 
du   cuivre. 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED         Hamilton,   Canada. 
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Les  Chaussures  qui  font  faire  des  affaires 
en  ete  aux  marchands. 

Ne  manquez  pas  une  seule  vente  en  rCayant  pas  une  certaine  Hgne  ou 
une  certaine  forme  de  Fleet  Foot.  Tenez  vos  stocks  complets.  Que 
vous  ayez  besoin  de  deux  ou  trois  paires,  ou  que  vous  desiriez  donner 
une  commande  ordinaire  dassortiment,  notre  succursale  de  service  la 
plus  proche  vous  servira  promptement. 


II  y  a  des  SUCCURSALES  DE  SERVICE  DU  SYSTEME 
DOMINION  RUBBER  a  Halifax,  St.  Jean,  Quebec, 
Montreal,  Ottawa,  Toronto,  Hamilton,  Brantford,  London, 
Kitchener,  North  Bay,  Fort  William,  Winnipeg,  Brandon 
Regina,  Saskatoon,  Edmonton,  Calgary,  Lethbridge,  Van- 
couver, Victoria. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Les  grands  problemes  economiques 


Pourquoi  le  sucre  est  rare  et  cher.  —  Aurons-nous 
une  disette  demain? 


Nous  entrons  dans  la  periode  a  la  fois  doulou- 
reuse  et  difficile  d'apres-guerre  ou  le  pays  doit  se 
remettre  sur  le  pied  de  paix,  on  notre  Industrie,  sous 
peine  de  decbeanee,  doit  subir  la  rapide  remise  au 
point  qu'exige  Le  consommateur  de  demain,  Cette 
nouvelle  niise  en  marche  de  none  machine  econo- 
mique  ne  se  produit  pas  sans  que  des  rouages  ne 
grinfcent,  sans  que  quelques  engrenages  ne  Bubis- 
sehi  un  arret  momentane.  11  arrive  que  le  capital  et 
Is  travail,  ces  deux  grandes  forces  qui  les  actionnent, 
agissent  sur  elle  en  sens  contraire,  que  des  greves 
Be  produiserit.  Ce  sont  la  les  a-coups  et  les  heurts 
qui  suivent  les  bouleversements  sociaux,  les  symp- 
tonies  des  crises  par  quoi  B'accompagne  la  conva- 
lescence des  ]>euples  au  sortir  de  cette  maladie 
d'horreur  qui  B'appelle  la  guerre. 

Plus  heureux  que  d'autres,  notre  pays  n'a  pour 
ainsi  dire  pas  souffert  de  la  guerre,  il  n'en  suhit 
qu'attenuo  le  choc  en  retour.  Pourtant  nous  res- 
sentons  tons  les  effets  de  la  crise  economique  par 
laquelle  il  passe,  nous  nous  plaignons  du  mal  dont 
il  souffre.  Nous  sommes  en  presence  dun  desequi- 
libre  economique  qui  se  trad  nit  par  le  rencherisse- 
ment  spasmodique  de  tout  ce  qui  est  necessaire  a 
la  vie.  Se  sentant  pris  a  la  fois  a  la  gorge  el  au 
porte-monnaie,  il  est  naturel  quo  chacun  crie. 

II  est  vrai  de  dire  que  nous  souffrons  moins  que 
d'autres,  mais  comme  le  mal  de  l'un  n'a  jamais 
gueri  celui  de  l'autre,  ce  n'est  pas  une  raison  pour 
ne  pas  chercher  le  remede  qui   nous  guerira  des 


niaux  qu'entraine  la  guerre.  Tout  d'abord.  nous 
dirons  qu'il  existe  a  la  suite  des  armies  en  campa- 
gne  et  des  gouvernements  qui  font  la  guerre  de  si- 
nistra individus  qui  s'enrichissent  du  malheur  de 
tons.  Ces  gens-la  sont  raremenl  punis,  leur  pres- 
tige grandil  a  mesure  que  B'accroil  leur  fortune. 
Us  ne  sont  justiciables  que  de  I'opinion  publique 
que  renseigne  parfois  le  journalist  e  a  l'affut  de  la 
\  .Tii .-.  Malheureusement,  il  eel  a  remarquer  que 
les  grands  organes  de  la  presse  qui  out  pour  mis- 
sion de  renseigner  le  peuple.  semblenl  ne  pas  avoir 
['information  exacte. 

C'est  ainsi  qu'emu  a  juste  titre  par  la  rarete 
grandissante  du  sucre  et  la  hauese  qu'il  es1  a  la 
veille  de  aublr,  le  reporter  du  "Prix  Courant"  s'en 
fin  se  renseigner  au  bureau  des  rentes  d'une  des 
plus  iniportantes  raffineries  du  pays.  La  personna- 
litt'>  a  laquelle  il  s'adressa.  trcs  au  fait  pourtant  dr 
la  situation,  ne  lui  fit  entendre  que  des  paroles  ras- 
surantes,  lui  conseilla  de  reproduire  reformation 
publiT'e  par  un  grand  journal.  Puis,  conune  le  re- 
porter  du  "Prix  Courant'  a  acquis  une  certaiue  dex- 
teriti''  dans  l'art  de  provoquer  des  confidences,  voila 
ce  qu'il  apprit: 

— Eh  bien.  oui.  le  sucre  est  rare  et  le  sera  plus 
encore,  a  moins  qu'il  ne  manque  completement. 
Eb  bien.  oui.  le  sucre  se  vend  deja  fori  cht 
veiulra  plus  cher  encore.  La  raison  en  est  bien 
simple,  c'est  que  nous  pouvons  le  vendre  plus  cher 
en  Europe  qu'au  Canada.  Du  reste.  nous  aurions 
bien  tort  de  faire  du  sentiment  et  d'approvisionner 
d'abord  nos  consommateurs  sur  place,  car  les  mai- 
sons  d'affaires  a   qui   nous  vendons  des  quant  it  es 
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considerables,  les  exportent  en  notre  lieu  et  place 
et  encaissent  sans  nieme  nous  dire  nierci  un  bene- 
fice qu'il  ne  tient  qu'a  nous  de  prendre  au  lieu  de  le 
leur  laisser. 

Or,  pendant  que  le  reporter  du  "Prix  Courant" 
procedait  a  son  enquete,  le  chef  d'une  grande  mai- 
son  de  Montreal  venait  demander  du  Sucre  qu'on 
se  refusait  a  lui  livrer,  et  pendant  qu'il  negociait  un 
client  de  Sorel,  un  client  de  Trois-Rivieres,  quatre 
clients  de  la  ville  demandaient,  a  titre  de  faveur, 
qu'on  voulut  bien  leur  vendre  du  sucre.  Mais  ils 
avaient  beau  prier,  le  placier  auquel  ils  s'adres- 
saient  leur  opposait  un  refus  formel.  Or,  tandis 
qu'on  refusait  de  la  marchandise  qui  eonstitue  un 
aliment  de  premiere  necessite  a  des  clients  cana- 
diens,  arrivait  de  Bordeaux  un  cablogramme  auquel 
il  etait  immediatement  repondu.  Ce  cablogramme 
avait  ete  lance  par  un  placier  en  cognacs  reeem- 
ment  demobilise  par  le  gouvernement  frangais.  II 
contenait  une  demande  a  laquelle  il  fut  immediate- 
ment repondu  dans  le  sens  favorable:  "A  quel  prix 
prouvez-vous  m'expedier  de  suite  un  million  de 
livres  de  sucre?"  Or,  tandis  que  Ton  refusait  aux 
uns  le  sucre  qu'ils  reclamaient  et  qu'on  repondait 
avec  empressement  a  l'autre,  on  donnait  au  repor- 
ter du  "Prix  Courant"  les  assurances  les  plus  for- 
melles  que  le  sucre  ne  manquait  pas  et  ne  manque- 
rait  surement  pas. 

Si  done  le  sucre  va  nous  manquer  parce  que 
les  moyens  efficaces  ne  sont  pas  pris  pour  proteger 
le  consommateur  canadien  et  le  commerce  cana- 
dien, les  raffineurs  ne  se  genent  pas  de  degarnir  le 
marche  canadien  d'un  article  de  premiere  necessite. 

Le  consommateur  et  le  commerce  canadien 
sont  disposes  a  subir  leur  part  d'inconvenients 
qu'entraine  la  guerre,  pourvu  qu'ils  ne  soient  pas  la 
resultante  de  combinaisons  deloyales  a  son  detri- 
ment. Ils  veulent  bien  faire  leur  devoir,  mais  a  con- 
dition que  chacun  fasse  le  sien. 


LA   COMPAGNIE   DE   GROS  CANADIENNE 
LIMITEE. 


Nous  avons  attire  l'attention  des  marchands 
de  la  province  de  Quebec  sur  la  situation  financiere 
de  cette  compagnie  dans  nos  numeros  precedents. 
D'apres  les  informations  que  nous  avons,  il  devient 
de  plus  en  plus  evident  que  les  actionnaires  de  cette 
compagnie  out  bien  peu  de  chance  de  pouvoir  re- 
tirer  meme  une  partie  de  leur  mise.  Les  promoteurs 
de  cette  compagnie  ne  sont  pas  des  novices  dans 
l'art  de  faire  souscrire  du  capital  dans  des  compa- 
guies  de  ce  genre.  Ce  meme  groupe  d'hommes  ont 
fait  cette  besogne  depuis  bientot  trois  annees,  et 
nous  surprendrons  certains  de  nos  lecteurs  lorsque 
nous  leur  dirons  qu'ils  ont  reussi  a  faire  souscrire 
au  dela  de  $125,000.00  dans  diverses  compagnies,  la 
plupart  desquelles  sont  aujourd'hui  en  liquidation, 
on  sur  le  point  d'etre  mises  en  liquidation.      Les 


principaux  personnages  dans  ce  groupe  d'hommes 
sont  MM.  E.  V.  Turner,  J.  P.  Belanger  et  Hector 
Rivard.  Les  compagnies  dans  lesquelles  ces  mes- 
sieurs ont  fait  souscrire  le  capital-actions  sont 
d'abord  la  "Eureka  Toys  Limited",  la  compagnie 
"La  Chaussure  National  Limitee"  et  "La  Compa- 
gnie de  Gros  Canadienne  Limitee".  Ces  compagnies 
sont  aujourd'hui  en  liquidation  ou  sur  le  point  de 
le  devenir.  MM.  E.  V.  Turner  et  Hector  Rivard  s'oc- 
cupent  maintenant  de  faire  souscrire  du  capital- 
actions  dans  "La  Chambre  Commerciale  des  Culti- 
vateurs  Limitee".  Le  but  de  cette  compagnie  est 
d'acheter  des  marchandises  au  producteur,  et  de 
les  vendre  au  consommateur.  Ils  font  affaires  prin- 
cipalement  avec  les  cultivateurs,  et  cherchent  a  eli- 
miner  le  marchand  de  gros  et  le  marchand  de  detail. 
Par  exemple,  il  y  a  dans  la  province  des  marchands 
ou  des  agents  qui  ont  la  representation  exclusive 
pour  leur  territoire  de  certains  manufacturiers  de 
machines  aratoires  ou  d'autres  instruments  agri- 
coles.  ;  Ces  agents  ou  ces  personnes  font  necessai- 
rement  les  depenses  necessaires  pour  faire  connai- 
tre  la  marque  des  machines  des  manufacturiers 
qu'ils  representent.  Naturellement,  ils  ont  des  de- 
penses en  consequence.  Cette  nouvelle  compagnie, 
"La  Chambre  Commerciale  des  Cultivateurs  Limi- 
tee", cherche  a  obtenir  les  commandes  des  cultiva- 
teurs, de  ces  differents  districts,  placent  ces  com- 
mandes directement  aux  manufacturiers  ou  a  l'a- 
gence  de  ces  manufacturiers  a  Montreal,  qui  expe- 
dient ensuite  la  marchandise  directement  a  leurs 
clients.  Ce  systeme  veut  dire  que  1'agent  local  fait 
le  travail,  et  les  depenses  pour  faire  connaitre  cette 
marchandise,  et  les  ventes  sont  faites  par  d'autres 
qui  n'ont  a  supporter  ni  ces  frais  ni  ces  depenses 
d'introduction.  II  est  surprenant  que  dans  des  con- 
ditions telles,  il  se  trouve  des  marchands  qui  soient 
consentants  a  devenir  actionnaires  dans  une  com- 
pagnie qui  est  appelee  a  leur  faire  une  concurrence 
deloyale. 


L'EXPOSITION    DE    QUEBEC. 


L'Exposition  -  Provinciale  de  Quebec  s'ouvrira 
le  28  aout  prochain  pour  se  terminer  le  6  septembre. 
C'est  le  plus  grand  evenement  de  l'annee  dans  la 
province  de  Quebec.  II  appartient  aux  commer- 
cants  et  aux  industriels  d'en  profiter  sans  qu'il  leur 
en  coute  et  de  profiter  des  futurs  clients  qu'ils  comp- 
teront  parmi  les  200,000  visiteurs  qui  se  donneront 
rendez-vous,  durant  ces  jours,  dans  le  Pare  de  l'Ex- 
position  Provinciale  de  Quebec. 


Le  prochain  numero  du  Prix  Courant  sera 
specialement  consacre  au  Commerce  des 
Nouveautes  et  passera  en  revue  les  modes 
de  I'Automne  prochain. 
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La  hausse  dans  le  prix  des  chaussures 


Un  journaliste  va  au  fond  de  la  question 


L'auteur  a  sonde  le  fond  des  choses  et  s'esl 
mis  en  rapport  avec  les  gens  capahles  de  le  rensei- 
gner.     Voici  ce  qu'il  raconte: 

M'etant  par  hasard  informe"  ;i u pr^s  dun  mar- 
chand  de  chaussures  l'autre  jour  pour  savoir  quand 
ma  chaussure  favorite  a  $3.49  (valeur  actuelle) 
descendrail  des  sommets  eleven  ou  "'Hi1  trone  ac- 
tuellement,  ledil  man-hand  s'embarqua  dans  une 
dissertation  avec  chiffres  el  pronostics  a  I'apptu 
qui  etaient  des  plus  decourageants.  Le  resume"  de 
ses  remarques  fut  que  je  ferais  mieux  de  faire  mes 
achats  sans  tarder,  parce  que  mon  modele  favori  de 
chaussures  se  vendrait  $8.50  mix  environs  de  Noel 
an  lieu  de  $7. on  qu'il  se  vendail  a  present. 

.le  decidai  alors  d'interviewer  les  differentes 
personnel  interess^es  dans  la  fourniture  de  la 
chaussure  ed  de  tacher  d'apprendre,  si  possible, 
pourquoi  des  chaussures  qui  me  coutaienl  $3.49 
avant  la  guerre  et  $5.75  au  momenl  oix  l'armistice 
I'ut  simile,  me  coute  niainlenant  $7.00  el  m'en  COU- 
teront  $8.50  d'ici  six  ou  neuf  tnois. 

Inutile  de  dire  que  je  ne  trouvai  personne  qui 
voului  accepter  la  responsabilite'  de  cette  hausse 
dans  les  prix.  Le  fabricant  dit:  "Regardez  les  prix 
que  les  tanneurs  nous  chargent.  lis  nous  arrivenl 
toutes  les  semaines  avec  des  prix  nouveaux,  tou- 
jours  plus  hauts  naturellemenl  e1  nous  n'avons 
qu'a  les  accepter  ou  a  fermer  nos  usines."  Les  tan- 
neu  s  a  leur  tour  met  tent  le  blame  sin-  les  abat- 
toirs. L'un  deux  dit:  "Les  abattoirs  nous  chargenl 
1l'  cents  la  livre  pour  les  peaux  de  gros  boeufs,  prix 
qu'on  n'avait  jamais  encore  vu  et  si  nous  refusons 
de  payer  ce  prix.  ils  envoieni  simplemenl  leurs 
peaux  aux  tanneries  des  Etata  contrdtees  par  les 
abattoirs.  Nous  n'avons  qu'a  payer  les  prix  qu'ils 
demandenl  ou  a  nous  retirer  des  affaires." 

Cost  la  demande  qui  est  cause  c\n  ('augmentation 

Mais  ma  montee  vers  les  sources  s'arrete  a 
I'abattoir.  Un  employe  d'un  des  plus  grands  eta- 
blissements  de  ce  genre  en   cette  ville   ne  rejette 


pas  le  blame  sur  le  maquignon  ou  sur  l'eleveur  de 
bestiaux.  A  son  avis,  la  demande  en  est  la  cause, 
en  depit  de  la  pretention  d'une  certaine  ecole  d'eco- 
nomistes  d'apres  lesquels  c'esl  le  prix  de  revieni 
el  non  la  demande  qui  est  l'ume  dirigeante  du  mar- 
che de  tout  articles.  J'appris  cependant  par  la 
suite  de  la  conversation  que  les  abattoirs  cana- 
diens  deploreut  beaucoup  la  facon  donl  est  fix. 
prix  des  peaux  Ce  prix  suit  entierement  le  marche 
de  Chicago.  .Mon  interlocuteur  exprima  1'avis  que 
I'arrel  des  expeditions  du  Bresil  qui  supprime  1  im- 
portation normale  des  cuirs  aux  Etats-TJnis,  etait 
en  partie  responsable  de  I'augmentation  actuelle 
prix.    mais    il    I  surloui    sur   la    demande 

<  uropcenue   de  cuir   el    de  chaussures   comme   un 
eur  des  plus  importants. 

Marche  florissant 

II  est  un  fait  particuUer,  cependant.  c'esl  qu'il 
y  a  trois  nuns,  malgre*  une  demande  active  de  l'An- 
gleterre  <••  l'embargo  britannique  contre  I'impor- 
tation  des  cuirs  des  Etats-Uni,  les  prix  resterent 
pratiquemenl  stationnaires  en  Canada.  Ce  n 
guere  qu'apres  I'annonce  du  retrail  prochain  des 
rictions  contre  les  importations  des  Etats-Unis, 
que  les  prix  commencerem  a  monter  Pendanl  la 
guerre  et  depuis  lors,  les  Americains  onl  trouve* 
moyen  de  tenir  le  marchd  de  tout  ce  qu'on  avail 
besoin  en  Angleterre,  en  tres  bonne  condition  pour 
l'acheteur  anglais  ou  encore  mieux  en  bonne  con- 
dition pour  le  vendeur  americain.  L'embargo  sur 
le  cuir  americain  va  etre  leve  entierement  par  la 
Grande-Bretagne  ces  jours-ci,  e1  quand  l'acheteur 
anglais  cablera  pour  des  prix  ou  pressera  ses  com- 
mandos, il  trouvera  le  marche  toul  cuit  pour  lui, 
el  le  Canada  naturellemenl  suivra  les  philanthro- 
pes de  Chicago  et  chargers  les  memes  prix  Sieves. 

En  remontant  a  la  place  ou  la  peau  commence 
sa  course  aseeutionnelle.  e'est-a-dire  a  I'abattoir, 
un  de  nos  correspondants  nous  rapporte  l'incident 
suivant:  In  fermier  de  mes  amis  avait  vendu  a  un 
abattoir  5  boeufs  a  raison  de  L3  cents  la  livre  sur 
pied,  peau  el  tout  compris.     Le  fermier  voului  ra- 
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voir  la  peau  de  ses  animaux  une  fois  abattus,  mais 
il  lui  fut  repondu  qu'il  ne  pourrait  I'avoir  qu'a  rai- 
son  de  42  cents  la  livre. 

En  parlant  a  un  reporter,  un  employe  d'abat- 
toir  admit  que  cette  histoire  etait  vraiment  exacte, 
mais  il  fit  remarquer  que  les  peaux  perdent  en 
poids  environ  de  15  a  20%.  En  d'autres  termes, 
l'abattoir  paye  14  cents  la  livre  une  peau  de  100 
livres,  soit  $14.00  et  la  revend  comme  une  peau  de 
85  lbs  a  raison  de  42  cents  la  livre,  soit  $35.70. 
C'est  done  un  profit  de  $21.70  qu'il  realise  pour 
avoir  enleve  la  peau  de  l'animal.  C'est  ainsi  que 
Ton  donne  a  la  peau  un  bon  depart  vers  les  hau- 
teurs vertigineuses  ou  elle  est  offerte  au  consom- 
mateur. 

Les  prix  de  guerre  sont  depasses 

Avant  la  guerre,  les  abattoirs  vendaient  les 
peaux  de  gros  boeufs  a  13  cents  la  livre.  Pendant 
la  guerre  les  prix  augmenterent  continuellement 
jusqu'en  1918  ou  ils  atteignirent  33  cents.  Lors  de 
la  signature  de  l'armistice,  il  y  eut  un  recul  tem- 
poraire  jusqu'a  environ  8  cents.  Puis  un  bond  jus- 
qu'a 42  cents  vint  soudainement,  pratiquement 
clans  les  six  dernieres  semaines. 

Les  abattoirs  vendent  aujourd'hui  les  peaux  de 
veau  avec  la  tete  et  les  pattes  a  75  cents  la  livre. 
II  y  a  trois  mois,  le  prix  regulier  etait  de  50  cents 
la  livre. 

Les  peaux  de  mouton  ont  augmente  en  pro- 
portion. Avant  la  guerre  elles  valaient  couram- 
ment  8  cents  le  pied  carre.  Le  prix  actuel  est  de 
5  cents  le  pied.  Un  des  plus  importants  tanneurs 
de  peaux  de  mouton  declarait  dernierement  que  sa 
maison  ne  faisait  pas  plus  de  profit  maintenant  en 
vendant  une  peau  de  $2.00  ou  $2.50  qu'elle  n'en 
faisait  avant  la  guerre  ou  le  prix  moyen  etait  d'en- 
viron  80  cents.  La  demande  phenomenale  pour  les 
peaux  de  vaches,  ajoute-t-il,  a  grandement  aug- 
mente la  demande  pour  le  cuir  bon  marche  comme 
la  peau  de  mouton,  specialement  pour  un  certain 
genre  de  chaussure,  les  valises  et  les  gants,  ce  qui 
a  eu  l'influence  usuelle  sur  les  prix  du  marche. 

Les  journaux  commerciaux  des  Etats-Unis 
rapportent  qu'un  certain  nombre  de  tanneurs  inde- 
pendants  refusent  d'acheter .  des  peaux  aux  prix 
actuels,  dans  la  crainte  d'une  baisse  soudaine, 
mais  on  n'a  nullement  entendu  parler  jusqu'a  pre- 
sent de  tanneurs  canadiens  suivant  ce  principe. 
Les  marchands  leur  enlevent  leurs  peaux  aussi  vite 
qu'ils  peuvent  les  avoir.  En  fait,  le  marchand  de 
cuir  est  si  occupe  a  augmenter  ses  prix,  qu'il  n'a 
pas  le  temps  d'examiner  le  fameux  probleme:  Com- 
bien  une  vache  a-t-elle  de  peaux?  Le  marche  est 
rendu  a  ce  point  qu'on  ne  s'ocupe  pas  si  la  peau  est 
partagee  en  deux  ou  meme  en  trois.  Le  marchand 
en  aura  son  prix  de  toute  facon.  Un  marchand  de 
gros  rapportait  une  lettre  d'un  tanneur  de  Boston 
qui  disait  que  les    fabricants  et    exportateurs  de 


chaussures  prenaient  leurs  approvisionnements  a 
tout  prix. 

C'est  le  point  reconfortant  auquel  est  arrive  le 
marchand.  Les  ordres  lui  arrivent  des  fabriques  du 
pays,  d'Europe  et  des  Etats-Unis,  et  il  n'est  pas 
capable  d'en  remplir  la  moitie. 

Un  acheteur  anglais  est  venu  ici  un  jour  de  la 
semaine  derniere  et  a  place  des  commandes  pour 
un  quart  de  million  de  dollars  de  cuir  dans  l'espace 
d'une  demi-heure.  Dans  de  telles  conditions,  com- 
ment le  public  peut-il  espe>er  que  le  pauvre  mar- 
chand de  cuir  va  faire  baisser  le  prix  des  chaussu- 
res? Simplement,  il  ne  peut  pas  le  faire  a  moins 
d'accepter  l'offre  la  plus  basse  et  de  rejeter  la  plus 
haute. 

Le  fabricant  est  tracasse. 

Pendant  ce  temps  les  fabricants  canadiens  de 
chaussures  sont  nerveux  et  ne  savent  ou  donner  de 
la  tete.  Se  procurer  du  cuir  est  pour  eux  un  cas  de 
vie  ou  de  mort.  Beaucoup  d'entre  eux  ont  pris  des 
commandes  de  chaussures  et  ils  ont  maintenant  de 
grandes  chances  de  manquer  leurs  livraisons.  Pra- 
tiquement, tous  les  ordres  pour  l'automne  ont  ete 
places,  mais  les  detaillants  commencent  a  entendre 
quelques  bruits  sur  la  situation  dans  laquelle  se 
trouvent  les  fabricants  et  se  demandent  maintenant 
si  leurs  ordres  seront  remplis  ou  non  aux  prix  cotes. 

Les  chaussures  qui  sont  actuellement  sur  les 
tablettes  des  detaillants  ont  ete  fabriquees  avec  des 
peaux  coutant  60  cents  ou  moins  le  pied.  II  faut  3 
pieds  et  demi  de  peau  de  veau  pour  faire  une  paire 
de  chaussures  pour  un  adulte,  ce  qui  porte  le  prix 
du  cuir  seul  a  $2.10.  Au  cours  actuel  de  90  cents  le 
pied,  le  prix  en  sera  porte  a  $3.15.  Ainsi  une  chaus- 
sure qui  se  vend  maintenant  $8.00  la  paire  se  vendra 
environ  $9.50  lorsque  les  peaux  qui  vont  maintenant 
aux  tanneries  seront  offertes  au  public  sous  la  forme 
de  chaussures.  Certains  genres  de  chaussures  pour 
dames  vont,  dit-on,  augmenter  d'environ  $2.00  d'ici 
six  a  neuf  mois. 

On  pretend  qu'il  semble  y  avoir  tendance  chez 
les  negociants  en  cuir  a  croire  que  les  prix  actuels 
ne  sont  que  fictifs  et  qu'une  baisse  importante  n'est 
qu'une  affaire  de  temps.  L'un  d'eux  predit  que  les 
prix  vont  rester  eleves  jusqu'a  ce  que  les  tanneurs 
d'Europe  aient  eu  le  temps  de  revenir  de  la  guerre 
et  de  se  mettre  de  nouveau  au  travail.  Ils  achetent 
des  peaux  maintenant,  dit-il,  mais  avant  qu'elles 
aient  subi  les  divers  procedes  de  preparation  et 
qu'elles  puissent  etre  mises  sur  le  marche,  il  s'ecou- 
lera  encore  de  six  a  neuf  mois.  Jusqu'a  ce  que  les 
cuirs  europeens  arrivent  en  quantites  sur  le  marche, 
les  cuirs  canadiens,  pense-t-il,  ne  peuvent  esperer 
que  peu  de  secours. 

Un  autre  suggere  qu'on  devrait  prohiber  Im- 
portation des  peaux  aux  Etats-Unis.  Tous  les  grands 
abattoirs  du  Canada,  dit-il,  expedient  leurs  peaux 


Vol.  XXXII  —  No  29 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  18  juillet  1919 


27 


aux  tanneries  americaines.  II  n'y  a  pas  de  droits  de 
douane  a  1'entree  ou  a  la  sortie  et  les  tanneurs  ca- 
nadiens  achetent  aussi  aux  Etats-Unis  et  au  Bresil, 
mais  pas  assez  pour  balancer  les  exportations  de 
ce  pays. 

En  tout  cas,  on  peut  pratiquement  prevoir  que 
les  prix  du  cuir  dans  les  prochains  neuf  mois  ne 
presenteront  que  peu  de  confort  pour  un  homme 
qui  a  sa  maison  pleine  d'enfants  ayant  tous  besoin 
de  chaussures,  la  seule  consolation  qu'il  pourra  avoir 
sera  de  se  dire  qu'il  aide  a  un  beau  commerce  d'ex- 
portation. 


NOTES    DE    QUEBEC. 


Les  usines  de  la  Vieille  Capitale  sont  toutes  tres 
occupees  et  travaillent  sans  relache.  Mais  ce  qui  les 
tracasse  le  plus  pendant  ces  jours  de  chaleur,  c'est 
de  savoir  comment  marquer  Ieurs  marchandises. 
Le  veau  valant  a  peu  pres  $1.25  le  pied,  le  chevreau 
environ  le  meme  prix  et  le  cuir  de  flanc  cote*  a  60 
cents,  les  fabricants  se  demandent  quand  cela  va 
s'arreter. 

Quelques  negotiants  out  visit*'"  le  man-lie  et 
beaucoup  vont  descendre  la  semaine  prochaine,  mais 
ils  ne  seront  pas  capables  de  faire  dee  prix  pour  les 
echantillons  de  la  prochaine  saison,  car  il  faudra 
tenir  compte  de  l'augmentation  constante  <lu  cuir. 
De  grosses  surprises  attendent  les  negociants  i 
l'heure  actuelle,  mais  il  y  en  aura  encore  bien  da- 
vantage  par  la  suite.  II  y  a  peu  de  malaise  jusqu'a 
present  a  Quebec,  bien  qu'il  soil  difficile  de  dire  ce 
qui  va  se  passer.  Quelques  changements  ont  ete  de- 
mandes  ici  et  la,  mais  il  n'y  a  pas  eu  d  action  gene- 
rale.  Quelques  maisons  out  volontairement  fait  des 
changements  atteignant  dans  le  voisinage  de  20 
pour  cent  d'augmentation.  I'n  importanl  fabricanl 
de  chaussures  qui  djscutalt  la  situation  declare  que 
la  conduite  la  plus  prudent e  a  suivre  aujourd'hul  esl 
l'optimisme.  11  n'y  a  pas  de  doute  (pic  les  prix  vont 
encore  augmenter.  mais  accaparer  les  stocks  signi- 
fierait  pour  tout  le  monde  que  la  situation  critique 
actuelle  va  s'accentuer.  L'honmie  qui  perd  la  tete 
maintenant.  va  forcer  le  man-he  contre  son  interet 
et  contre  celui  des  autres.  C'esl  le  temps  d'etre  pru- 
dent, el  si  un  homme  est  sage  en  se  prorurant  ce 
qu'il  a  besoin  pour  le  moment,  ce  n'est  pas  I'instanl 
de  faire  de  la  speculation. 

II  y  a  une  grande  rivalite  dans  les  rapports  des 
prouesses  de  peche  de  la  pari  des  sportsmen  riyaux 
qui  sont  revenus  recemment  dun'-  vacance  de  quel- 
(|ucs  jours.  Fred.  Marois  et  Shea  preparent  des  affi- 
davits pour  combattre  la  pretention  de  Scott,  Borne 
et  al.,  et  pendant  ce  temps,  la  peche  de  chaque  cote 
est  estimee  a  un  chiffre  variant  de  1,200  a  3,000 
truites.   La  peche  a  ete  bonne  en  tous  les  cas. 

MM.  Scott  et  Lane  viennent  dc  revenir  de  1  ur 
tournee  sur  les  marches  americains.  lis  declarent 
que  l'excitation  est  telle  sur  le  march^  du  cuir  qu'il 


n'y  a  jamais  rien  eu  de  pareil. 

Un  des  points  les  plus  importants  de  la  derniere 
session  de  la  Commission  de  la  vie  chere  a  Quebec 
a  ete  le  discours.  de  M.  Herbert  Gale,  de  la  maison 
Gale  Bros.,  Ltd.,  qui  a  admirablement  traite  la  ques- 
tion au  point  de  vue  du  commerce  des  chaussures. 
D'apres  les  temoignages  produits  devant  la  Com- 
mission a  Quebec,  il  semble  prouve  que  le  malaise 
est  moins  prononce  ici  que  dans  les  autres  parties 
du  Canada. 


NOUVELLE   INDUSTRIE  ETABLIE  PAR  AMES- 
HOLDEN-McCREADY. 


M.  T.  H.  Rieder,  de  la  compagnie  Ames-Holden- 
McCready,  est  de  retour  de  Kitchener  ou  il  a  ete 
terminer  l'arrangement  d'une  nouvelle  batisse  pour 
la  fabrication  des  pneumatiques  d'automobiles  et 
autres  articles  de  caoutchouc.  La  compagnie  a 
aeliete  la  propriete  de  feu  Ward  H.  Bowlby,  qui  est 
splendidement  situee  pour  les  raccordements  au 
chemin  de  fer  et  qui  a  5  acres  de  superficie.  On  de- 
clare que  la  nouvelle  compagnie  portera  le  nom  de 
The  Ames-Holden  Tire  Company  et  aura  un  capital- 
actions  de  $2,000,000  et  $1,000,000  d'obligations. 

La  cite  de  Kitchener  est  favorisee  en  donnant 
asile  a  cette  nouvelle  usine,  mais  le  caoutchous 
n'est  pas  une  industrie  nouvelle  pour  cette  cite  qui 
possede  de])uis  de  longues  annees  des  vastes  usines 
de  ce  genre.  La  nouvelle  usine  qui  va  s'ouvrir  fera 
de  cette  cite  un  des  plus  grands  centres  manufactu- 
riers  de  caoutchouc  du  Dominion. 


LA    COMPAGNIE    PERTH    SHOE    AGRANDIT 
SON    USINE. 


La  Compagnie  Perth  Shoe,  de  Perth,  Ont.,  est 
en  train  d'ajouter  une  extension  de  40  pieds  a  ses 
etablissements  et  de  faire  construire  un  troisieme 
Stage  sur  le  tout,  ce  qui  lui  donnera  une  fabrique  de 
260  pieds  sur  40  pieds.  avec  un  rendement  journa- 
lier  d'environ  1,500  paires. 

Dans  les  cinq  dernieres  saisons.  la  compagnie 
n'a  pas  pu  faire  face  a  ses  chances  d'affaires  dans 
sa  ligne  speoiale,  ayant  du  rappeler  s<>s  voyageurs 
avant  qu'ils  aienl  termini  lent-  tournee.  lis  out  con- 
tinuellement  augment^  leur  stock  et  trouvent  meme 
qu  ils  n'en  ont  pas  encore  fait  assez.  Cue  grosse 
reserve  va  leur  pertnettre  de  s'occuper  pleinement 
de  leur  clientele. 

\1  G.  H.  Ansley,  le  gerant  general,  est  d'avis 
que  la  grande  idee  du  service  rapide  est  la  bonne 
chose  dans  le  jeu  de  la  chaussure  et  que  la  Perth 
Shoe  est  decidee  a  gagner  le  "Service". 

Ils  ont  une  belle  organisation  et  s'occupenl 
beaucoup  du  bien-etre  de  leurs  employes.  Ils  ont 
leur  association  athletique  avec  salles  de  club,  gym- 
nase,  orchestre  et  une  equipe  de  baseball  de  pre- 
mier ordre. 
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Notes  sur  le  commerce  des  cuirs  et  chaussures 


Les  idees  du  passant  —  Quand  I'ascension  des  prix 

va-t-elle  prendre  fin?  —  Qui  est  resporsable 

des  fluctuations  du   marche? 


Quoi  de  nouveau?  Telle  est  la  question  de  tout 
homme  interesse  dans  les  cuirs  et  les  chaussures. 
II  est  bien  certain  que  jamais  il  n'y  eut  une  telle  ex- 
citation ni  de  tels  changements  dans  les  prix.  Et 
il  n'est  pas  etonnant  que  le  plus  reflechi  et  le  plus 
astucieux  sache  a  peine  quel  mouvement  faire.  II 
est  bon  de  dire  que  personne  n'a  prevu  la  situation 
actuelle.  II  faut  rappeler  qu'au  lendemain  de  1'ar- 
niistice  l'association  des  fabricants  de  chaussures 
a  tenu  sa  reunion  d'organisation  a  laquelle  deux 
des  plus  importants  negotiants  en  cuirs  ont  fait 
des  discours  pour  discuter  les  probabilites  du  mar- 
che du  cuir.  Les  deux  orateurs  ont  ete  tres  pru- 
dents,  et  tout  en  admettant  que  les  prix  se  main- 
tiendraient  pendant  quelque  temps  durant  le  rea- 
justement,  ils  etaient  d'avis  qu'il  y  aurait  une  ame- 
lioration en  toute  probability  au  bout  de  six  a  huit 
mois.  Nous  sommes  maintenant  au  bout  de  la  pe- 
riode  de  six  mois  et  la  realite  est  si  loin  de  la  pro- 
babilite qu'elle  est  de  nature  a  faire  ouvrir  les  yeux 
du  marchand  de  cuir.  La  situation  a  l'heure  ac- 
tuolle  semble  promettre  des  prix  qui  vont  surpasser 
meme  ies  plus  hauts  prix  atteints  pendant  l'excita- 
tion  de  la  guerre. 

Les  abattoirs  sont-ils  a  blamer?  —  Quelques- 
uns  expliquent  le  haut  prix  des  matieres  brutes  en 
disant  que  les  "grands  cinq",  c'est-a-dire  les  bou- 
chers  en  gros,  sont  responsables  de  l'estimation 
des  peaux.  II  est  hors  de  doute  que  la  forte  posi- 
tion tenue  par  ces  grosses  compagnies  leur  donne 
plus  ou  moins  d'influence,  mais  il  leur  est  cepen- 
dant  impossible  de  controler  la  situation  mondiale 
jusqu'au  point  de  maintenir  le  marche  des  cuirs 
bruts  a  sa  position  elevee  actuelle.  II  suffit  de  lire 
les  rapports  provenant  des  pays  europeens  pour 
comprendre  le  manque  de  matieres  brutes  qui 
existe  partout  d'Angleterre  en  Siberie  et  de  Suede 
en  Turquie.  Dans  toutes  ces  contrees,  partout  ou 
tous  les  approvisionnements  n'ont  pas  ete  totale- 
ment  employes  pour  les  besoins  de  l'armee,  ils  ont 
ete  accumules  dans  des  conditions  telles  qu'ils  sont 
en  grande  partie  inutilisables  pour  la  production 
du  cuir.  En  Russie,  par  exemple,  de  grandes  quan- 
tites  de  cuirs  et  peaux  ont  pourri  en  paquets  et  des 
milliers  ont  ete  employes  pour  la  confection  de  ve- 
tements  en  l'absence  de  draps  et  d'autres  tissus. 
Notre  continent  a  ete  appele  a  combler  le  deficit  et 
ceci,  avec  l'augmentation  du  prix  du  betail,  du  sa- 
lage  et  de  la  manipulation  a  contribue  a  faire  haus- 
ser  les  prix.  Les  tanneurs  ont  tenu  bon  et  ont  em- 
ploye toute  leur  connaissance  et  leur  experience 
pour  essayer  de  controler  cette  tendance  a  la 
hausse,  mais  le  manque  d'approvisionnement  et  la 


demande  ont  eu  raison  de  leurs  efforts.  II  peut  y 
avoir  eu  des  epoques  ou  la  combinaison  de  grands 
interets  a  influence  le  marche  et  jusqu'a  tin  certain 
point  cette  influence  peut  encore  se  faire  sentir, 
mais  la  raison  actuelle  du  haut  prix  des  cuirs  et 
peaux  est  hors  du  controle  des  hommes  d'un  cote 
ou  de  l'autre. 

Les  tanneurs  sont-ils  a  blamer?  —  Les  tan- 
neurs ont  fait  de  l'argent,  probablement  plus  que 
jamais  dans  ces  trois  dernieres  annees.  Malgre  les 
protestations  et  l'objection  du  cout  plus  eleve,  ce 
fait  est  atteste  indubitablement  de  differentes  ma- 
nieres.  Mais  ont-ils  fait  de  l'argent  illegalement 
ou  meme  injustement?  Quand  le  public  voit  une 
entreprise  avec  un  grand  capital  et  un  immense 
debit  faire  un  benefice  se  chiffrant  par  un  nombre 
de  six  ou  sept  chiffres,  il  est  d'habitude  de  crier  au 
profiteur.  Un  des  hommes  d'affaires  du  pays  qui 
ont  ete  le  plus  diffames  et  le  plus  injuries  a  ete  un 
homme  interesse  dans  la  boucherie  dont  Petablis- 
sement  a  prouve  un  benefice  de  moins  de  5%  sur 
son  debit.  La  compagnie  de  M.  Plavelle  a  fait  son 
argent  franchement  et  honnetement,  mais  comme 
le  profit  representait  un  gros  rendement  pour  un 
seul  homme,  les  cris  se  sont  eleves  dans  le  proleta- 
riat. Dans  les  cuirs  il  v  a  eu  un  grand  debit  et  avec 
l'augmentation  du  cout,  des  risques  et  des  efforts 
pour  faire  des  affaires,  qui  peut  dire  que  le  tanneur 
n'a  pas  ete  justifie  d'elargir  sa  part?  Quel  est  celui 
qui  n'en  ferait  pas  autant?  Quoi  qu'il  en  solt  per- 
sonne ne  peut  dire  que  les  prix  des  cuirs  ont  ete 
extorques  ou'  qu'ils  ont  ete  le  resultat  d'une  conspi- 
ration des  marchands  de  cuir  qui,  pendant  toute 
cette  periode,  se  sont  fait  une  concurrence  achar- 
nee  l'un  a  l'autre. 

Que  dire  du  fabricant  de  chaussures?  Les 
trois  ou  quatre  dernieres  annees,  malgre  leurs 
hauts  et  leurs  bas,  n'ont  pas  ete  sans  profit  pour 
les  fabricants  de  chaussures  .  Ils  ont  eu  a  lutter 
contre  l'augmentation  des  prix  du  materiel  et  de  la 
main-d'03uvre  et  contre  les  demandes  inusitees  de 
styles  et  de  modeles,  mais  ils  ont  eu  facilement  le 
dessus  et  beaucoup  d'etablissements  ont  ameliore 
leur  actif  et  augmente  leur  clientele.  Cela  a  ete  le 
cas  d'exiger  un  benefice  en  rapport  avec  le  nouvel 
effort  exige  par  les  affaires.  II  n'y  a  pas  eu  d'occa- 
sion  de  faire  des  profits  exageres  parce  que  les 
prix  ont  change  si  brusquement  que  souvent  il  etait 
question  de  pouvoir  se  couvrir  soi-meme.  Mais  les 
fabricants  de  chaussures,  comme  tout  le  monde, 
ont  eu  raison  du  marche  eleve,  et  en  depit  de  la 
concurrence  qui  a  ete  aussi  serree  que  jamais  et 
de  l'attitude  exigeante  des  clients,  qui  ont  ete  plus 
insistants  que  jamais,  les  commercants  ont  reussi 
a  se  tenir  la  tete  au-dessus  de  l'eau.  Quant  au  pro- 
fit exagere,  ils  ont  offert  d'ouvrir  leurs  livres  aux 
commissaires  pour  le  cout  de  la  vie,  certains  d'eta- 
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Ibiir  que  leurs  benefices  etaient  bien  dans  les  limi- 
ites  de  la  moderation,  la  concurrence  les  aurait  em- 
peche  d'agir  autremnt. 

Le  detaillant  a-t-il  fait  des  profits  excessifs? 
|Des  bruits  sinistres  ont  ete  repandus  pretendant  que 
tile  consommateur  a  ete  abuse  en  fin  de  compte  et 
jc'cst  probablement  pour  la  raison  qu'il  a  le  moins 
il'occasion  de  juger  les  valeurs  qu'il  obtient  toute  la 
■sympathie  des  aboyeurs  de  malheur.  II  se  peut  que 
Icertaines  gens  aient  paye  trop  cher  leurs  chaussu- 
res,  mais  la  plupart  d'entre  eux  meritent  ce  qu'ils 
|jont  eu.  Un  certain  marchand  de  chaussures  raconte 
que  se  trouvant  dans  une  place  etroite  et  voulant 
Jliquider,  songea  a  reduire  son  stock  par  une  vente 
de  solde.  La  vitrine  etait  remplie  de  chaussures 
marquees  a  bas  prix,  nombre  de  chaussures  pour 
dames  etaient  etiquetees  a  $4.95.  La  vente  ne  reus- 
sit  pas  et  en  fin  de  compte  le  marchand  fut  oblige 
;de  deposer  son  bilan.  On  (it  l'inventaire  et  une  des 
{premieres  choses  fut  de  marquer  le  stock.  Les 
(chaussures  qui  etaient  marquees  $4.95  furent  of- 
|fertes  a  $6.95  et  disparurent  comme  la  neige  en 
ijuin.  Un  detaillant  parle  d'une  cliente  a  qui  il  nion- 
tra  une  paire  de  chaussures  a  $7.50  qui  a  son  avis 
lui  conviendrait  comme  genre  et  comme  prix.  Des 
qu'elle  entendit  le  prix,  elles  les  remit  an  marchand 
en  demandant  quelque  chose  de  mieux.  Elle  acheta 
une  paire  de  chaussures  a  $12.00  et  partit  satisfaite. 
Le  marchand  dit  qu'il  est  certain  qu'il  aurait  pu  lui 
vtMidre  la  premiere  paire  de  chaussures  qu'il  lui  avail 
offertes  s'il  lui  avait  dit  qu'elles  valaient  $10.00. 
Tout  cordonnier  comprendra  que  ce  n'est  pas  la  un 
iconte,  etant  donne  la  facon  dont  les  choses  vont 
artuellement.  Les  clientes  sont  imbues  de  l'idGe 
qu'elles  doivent  payer  un  gros  prix  et  de  fait  elles 
out  un  penchant  pour  se  vanter  qu'elles  payenl  des 
prix  eleves. 

Mais  de  la  a  dire  que  les  chaussures  en  general 
sont  vendues  a  des  prix  exorbitants,  c'est  accuser 
toute  une  branche  de  commerce  de  frauder  et  de 
voler  en  presence  des  conditions  ordinaires  de  la 
concurrence.  Les  homines  ont  pris  l'habitude  de 
payer  dix  ou  douze  dollars  pour  leurs  chaussures, 
les  femmes  de  douze  a  vingt  dollars,  et  ils  insistent 
;i  i layer  le  prix.  Les  chaussures  sont  cheres  parce 
qu'elles  coutent  plus,  comme  toute  chose  d'ailleurs, 
et  elles  ne  reviendront  pas  a  un  prix  plus  raisonna- 
ble  avant  que  les  materiaux,  les  salaires  et  en  ge- 
neral le  cout  de  la  vie  soit  revenu  a  une  base  stable 
et  plus  rationnelle. 


UN  NOUVEAU  MAGASIN  DE  CHAUSSURES  A 
MONTREAL. 


Un  nouveau  magasin  de  chaussures  a  ete  (in- 
vert au  No  510  de  la  rue  Ste-Catherine  ouest,  par 
Harry  Gibbins,  ancien  gerant  du  rayon  des  chaus- 
sures du  magasin  John  Murphy.  M.  Gibbins  est 
bien  connu  parmi  les  fabricants  de  chaussures  ca- 
nadlens  et  americalns  qu'il  a  visiters  comme  ache- 


teur  depuis  dix-huit  ans.  Avant  son  depart  de  la 
maison  Murphy,  les  acheteurs  lui  presenterent  un 
sac  de  voyage  garni.  Le  personnel  immediatement 
sous  ses  ordres  lui  offrit  comme  souvenir  une  pen- 
dule  en  acajou.  Harold  Gibbins,  le  fils  aine  de 
M.  Gibbins,  est  associe  avec  son  pere  dans  la  nou- 
velle  maison. 


Dans  le  domaine  de  la 
chaussure 


La  Reina  Footwear  Co.,  Ltd.,  a  demenage  de  la 
in"  Bleury,  Montreal,  a  une  nouvelle  usine  a  quatre 
etages  a  Maisonneuve,  dont  la  capacite  de  produc- 
tion quotidienne  sera  de  1,000  paires  par  jour.  Cetfc 
compagnie  manufacture  des  McKays  pour  dameb, 
jeunes  filles  et  enfants.  M.  J.  A.  Cyr  en  est  le  gerant. 
Georges  Emile  Bourbonniere,  vendeur  au 
nouveau  magasin  de  chaussures  Gibbins,  rue  Ste- 
Catherine  Ouest,  Montreal,  s'est  marie  le  mois  der- 
nier avec  Mile  Adrienne  Henault.  fille  de  M. 
Camille  Henault.  de  Montreal. 

La  Hamilton  Shoe  Repairers'  Association  a 
adopt*''  uni'  augmentation  approximative  de  ■".  pour 
inn  dans  ses  prix. 

.M.  T.  W.  Hartt.  de  la  Nugget  Polish  Company, 
Toronto,  est  revenu  a  ses  occupations  et  repris  see 
voyages  dans  l'Ouest  pour  la  Nugget  Company, 
apres  son  retour  de  la  guerre.  Du  simple  soldat. 
M.  Hartt  fut  eleve  au  grade  de  sergent-major  de  re- 
giment, et  fut  d£core  de  la  D.C.M.  et  de  la  (.'mix  de 
Guerre  Beige. 

La  Canadian  Footwear  Co..  Ltd..  procede  en  ce 
nionient  a  des  agrandissements  a  sou  usine  de  la 
I'ointe-aux-Trembles.  qui  s'elevera  a  quatre  Stages 
sur  un  terrain  de  50  I  86  pieds. 

On  dit  que  remission  de  $1,000, »  d 'obliga- 
tions a  7  pour  LOO  de  la  Ames-Holden  Tire  Com- 
pany a  ete  assuree  par  un  syndieat  de  niaisons  de 
Montreal,  eomprenant  Tbornton.  Davidson  &  Co., 
Limited,  Greenshields  &  Company,  et  Nesbitt, 
Thomson  &  Company,  Limited. 

La  Citadel  Leather  Company.  Quebec,  P.Q., 
vient  d'obtenir  une  chartre. 

On  annonce  que  l'association  entre  la  Boston 
Shot^  &  Sboe  Repairing  Company  et  la  Dominion 
Gaites  Co.,  Halifax,  a  ete  dissoute 

La  Hurbut  Company,  de  Preston.  Out.,  maiui- 
l'acturiers  de  chaussures  d'enfants,  ouvre  une  ma- 
nufaeture-succursale  a  St.  Mary's. 

M.  L.  A.  Guertin,  de  L.  A.  Guertin  &  Company, 
detaillants  de  chaussures  de  St-Hyacinthe,  P.Q..  est 
mort  recemment. 

La  Lang  Tanning  Company,  Limited,  Kitche- 
ner, Ont.,  est  a  faire  des  agrandissements  a  sa  tan- 
nerie. 

La  C.  S.  Hyman  Company,  Limited,  London, 
projette  l'erection  d'une  nouvelle  tannerie  d'un  prix 
de  $300,000. 
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L 'opinion  d'un  depute  sur  le  prix  des  chaussures 


Voici  un  extrait  du  discours  prononce  derniere- 
ment  a  la  Chambre  des  Communes  a  Ottawa  par 
M.  Scott  qui  pourra  interesser  grandement  les  cor- 
donniers  en  detail  du  Canada,  car  ils  sont  accuses 
en  certains  endroits  d'etre  des  profiteurs.  Cet  ar- 
ticle traite  beaucoup  de  points  se  rapportant  avec 
les  prix  en  general  qui  ne  sont  pas  ordinairement 
compris  par  le  public. 

"L'amendement  du  depute  de  Brome  a  ete 
cause  de  plus  de  stagnation  dans  le  monde  des  af- 
faires que  la  discussion  du  budget,  declara-t-il.  II 
explique  alors  comment  un  fabricant  qui  avait  l'in- 
tention  d'agrandir  son  usine,  se  decida,  etant  donne 
cet  amendement,  de  ne  rien  faire  pour  le  moment. 
Les  Etats-Unis  ont  prospere  depuis  cent  ans  avec  le 
systeme  protectionniste  et  ce  systeme  est  le  meil- 
leur  qui  soit  pour  ce  pays-ci. 

II  parla  de  nombreuses  industries  americaines 
qui  ont  etabli  des  usines  en  Canada,  ce  qui  n'aurait 
pas  eu  lieu  sans  le  systeme  protectionniste  du 
Canada. 

Je  puis  vous  donner  un  exemple  pour  montrer 
que  les  fabricants  d'ici  n'ajoutent  pas  la  taxe  de 
37M>%  sur  leurs  produits.  Prenez  les  chaussures, 
par  exemple.  J'ai  emprunte  les  chiffres  a  une  mai- 
son  cles  Etats-Unis  qui  a  des  usines  ici  et  aux  Etats- 
Unis,  en  demandant  les  prix  pour  les  marchandises 
prises  a  la  manufacture.  Voici  les  chiffres:  Les 
chaussures  se  vendant  $7.50  aux  Etats-Unis  se  ven- 
dent  $8.25  au  Canada,  soit  une  difference  de  75 
cents  ou  9%,  ce  qui  n'est  pas  la  taxe  de  37y2%,. 
Des  bottines  vendues  aux  Etats-Unis  a  $7.15  se  ven- 
dent  en  Canada  $7.60,  soit  une  augmentation  de  45 
cents  ou  6%.  Des  bottines  vendues  a  $7.40  aux 
Etats-Unis  se  vendent  $8.35  en  Canada,  soit  une 
augmentation  de  13%.  Si  nos  partisans  du  libre 
echange  avaient  raison,  ces  bottines  se  vendraient 
respectivement  a  $10.30,  $9.85  et  $10.15. 
Cause  de  la  difference. 

II  fit  remarquer  que  la  difference  de  prix  prove- 
nail  des  droits  payes  sur  la  matiere  premiere  qu'il 
fallait  importer.  11  fit  remarquer  egalement  que  la 
Commission  des  achats  de  guerre  avait  constate  que 
les  Etats-Unis  payaient  $5.99  pour  un  certain  genre 
de  bottinps.  tandis  que  le  Departement  de  la  marine 
avait  des  bottines  tout  aussi  bonnes  pour  $5.00  et 
que  le  Departement  de  la  milice  avait  paye  en  1918 
$5.40  pour  des  chaussures  que  les  Etats-Unis 
payaient  $6.40. 

L'idee  que  les  fabricants  canadiens  sont  tribu- 
taires  des  droits  de  douane  pour  le  prix  de  vente  de 
leurs  marchandises  est  absolument  erronee.  II  fit 
remarquer  que  les  droits  sur  les  formes  etaient  de 


30%.  Des  maisons  americaines  se  sont  etablies  ic 
et  le  prix  des  formes  est  maintenant  exactement  le 
meme  qu'aux  Etats-Unis.  Les  fabricants  n'ont  tire 
aucun  avantage  des  droits,  dit-il.  L'argument  qu'or 
nous  oppose  est  alors  le  suivant:  Si  nous  pouvons 
produire  aussi  bon  marche,  quelle  est  alors  l'utilite 
du  tarif? 

Les  raisons  en  sont,  expliqua-t-il,  d'abord 
proximite  du  Canada  et  des  Etats-Unis,  ensuite  1« 
fait  que  les  principaux  industriels  des  Etats-Unis 
cherchent  a  favoriser  le  commerce  d'exportation  et 
que  le  Canada  est  leur  champ  d'action.  Si  nous  sup- 
primons  le  tarif,  nous  augmentons  le  marche  manu- 
facturier  des  Etats-Unis,  tout  comme  si  nous  etions 
8  ou  10  Etats  nouveaux  dans  la  confederatioi 
Si  nous  n'avions  pas  de  tarif,  le  Canada  serait  le  de- 
versoir  des  Etats-Unis  et  les  fabricants  canadiens  ne 
pourraient  pas  soutenir  la  concurrence. 
II  cite  I'Honorable  Fielding. 

II  cite  un  discours  de  l'Hon.  W.  S.  Fielding,  ei 
1907,  qui  demandait  le  maintien  du  tarif.  S'il  etait 
necessaire  alors,  il  Test  encore  bien  plus  maintenant. 
Le  tarif  n'est  pas  le  remede  a  tons  les  maux,  admet- 
il,  et  je  ne  puis  nier  que  certains  en  profitent  et  qu'i 
ne  peut  pas  toujours  etre  applique  comme  il  le 
devrait. 

II  parla  de  l'industrie  de  l'automobile  et  montra 
comment  certaines  pieces  etaient  fabriquees  am 
Etats-Unis,  tandis  qu'elles  devraient  l'etre  en  Ca- 
nada. Puis  il  declara  que  la  taxe  sur  le  Sucre  etait 
une  bonne  chose  pour  le  Canada,  puisque  au  lieu  de 
produire  trois  millions  de  livres  avec  2,000  acres  de 
betteraves  comme  nous  le  faisions  en  1910,  nous 
sommes  arrives  a  produire  cinquante  millions  de  li- 
vres avec  25,000  acres  en  1918.  La  consommatioi 
totale  du  sucre  en  Canada  est  de  six  cent  millions 
de  livres  et  il  m'a  ete  dit  qu'en  1919  le  Canada  pro- 
duirait  un  douzieme  de  cette  quantite.  Mais  riei 
que  pour  cette  industrie  sucriere,  sept  millions  de 
dollars  vont  sortir  du  pays.  Si  nous  produisions  tout 
notre  sucre,  les  fermiers  auraient  250,000  acres  ei 
culture. 

La  taxe  sur  les  profits  commerciaux,  declara- 
t-il,  n'est  pas  une  taxe  desirable,  elle  n'est  ni  propri 
ni  juste,  et  il  lit  remarquer  qu'uu  etablissement  avec 
un  capital  de  $100,000,  faisant  $25,000  de  benefices/ 
aurait  a  payer  $8,200  de  taxes  et  quelque  chose  com- 
me $27,000  de  taxes  s'il  realisait  $50,000  de  bene- 
fices, tandis  qu'un  homme  qui  aurait  un  revenu  de 
$25,000  sur  un  placement  de  $500,000,  sans  etre 
dans  les  affaires,  ne  paierait  que  $2,800  ou  $3,000. 
Si  son  placement  est  fait  en  bans  de  la  Victoire,  il 
n'aura  meme  rien  a  payer,  dit-il. 
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II  declara  que  la  taxe  sur  les  benefices  commer- 
ciaux  etait  une  distinction  et  une  confiscation  in- 
juste  de  la  propriete  individuelle.  Quant  a  la  taxe 
sur  le  revenu,  elle  est  appelee  a  devenir  impopulaire, 
parce  qu'elle  est  payee  par  le  salarie  et  le  travailleur 
Industrie!,  maintenant  que  les  patrons  sont  obliges 
de  laire  des  rapports.  Le  Gouvernement  ne  pourra 
Jamais  faire  bien  appliquer  cette  taxe  et  il  declara 
que  15,000  fermiers  seulement,  sur  six  millions, 
payent  la  taxe  sur  le  revenu  aux  Etats-Unis. 

II  fit  remarquer  que  les  Etats-Unis  parlaient 
d'augmenter  leur  tarif  et  que  chaque  fois  que  les 
Etats-Unis  avaient  abaisse  leur  tarif,  il  y  avait  eu 
egalement  de  durs  moments.  Cette  question  ne  doit 
pas  etre  envisagee  a  un  point  de  vue  restreint.  Elle 
entraine  trop  de  prejudices  de  classes. 


IL  CONTINUE    LES  AFFAIRES  TOUT  SEUL. 


GERANT  ET  VOYAGEUR  DEMANDES. 


On  demande  une  personne  habile  pour  admi- 
nistrer  deux  magasins-generaux.  Gros  chiffre  d'af- 
faires. Aussi  un  bon  voyageur  a  salaire  et  commis- 
sion. Pourra  faire  partie  du  magasin  apres  deux 
annees  de  service.  Position  permanente  et  bon  sa- 
laire. Les  fabricants  et  les  importateurs  trouveront 
un  marche  avantageux  pour  contrats  et  placements. 
S'adresser  a  Boite  69,  Thetford  Mines,  Que. 


M.  Wilfrid  Gi- 
rouard  qui,  jusqu'a 
ces  derniers  temps, 
etait  co-proprietai- 
re  de  la  "Eastern 
Township  Mfg.  Co., 
de  St-Hyacinthe, 
s'est  rendu  acque- 
reur  des  interets  de 
son  associe,  M.  L. 
A.  Cuertin,  dont 
l'etat  de  sante  lais- 
se  a  desirer  depute 
plusieurs  mois.  M. 
Girouard  continue- 
ra  le  meme  com- 
merce et  il  doit  de- 
menager  dans  l'edi- 
fice  situe  au  coin 
des  rues  Mondor  et 
m.   wilfrid   girouard  Girouard  et  occupe 

jusqu'a  dernieremenl  par  le  "Grand  Hdtel".  Cel 
Edifice  sera  agrandi  et  amenage"  a  neuf  pour  servir 
d'entrepdta  et  de  bureaux.  M.  Girouard,  don-  la 
reputation  n'est  plus  a  faire  e  commerce  <!<■ 

-I.'  la    chaussure  de  cette    province.    Burtoul 
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dans  les  lignes  de  caoutchouc  et  de  canevas  blanc, 
guetres,  chaussures  de  feutre,  de  cuir,  etc.,  s'occu- 
pera  tout  particulierement  de  la  clientele  du  detail 
de  la  province  de  Quebec,  et  le  stock  considerable 
qu'il  aura  toujours  en  mains  lui  permettra  de  re- 
pondre  a  tous  ]es  besoins  du  commerce. 

II  serait  a  propos  de  noter  ici  que  cette  mai- 
son,  apres  avoir  debute  modestement  il  y  a  une  di- 
zaine  d'annees,  s'est  elevee  au  rang  de  nos  bonnes 
maisons  canadiennes.  Son  chiffre  d'affaires,  de 
$30,000  qu'il  etait  il  y  a  six  ans,  s'eleve  piu  . .-. 
nee  qui  vient  de  s'ecouler  a  un  demi-million  de 
dollars.  Ses  ventes  des  marchandfses  blanches  seu- 
lement  s'elevent  a  plus  de  $100,000.  Pour  couvrir 
toute  la  province,  il  lui  faudra  prochainement 
augm enter  son  personnel  de  voyageurs.  M.  Gi- 
rouard,  comme  nous  le  disions  plus  haut,  est  reste 
interesse  dans  ce  commerce  depuis  le  debut  et  il 
n'a  menage  ni  son  temps  ni  son  energie  pour  en 
faire  un  succes.  Ces  six  dernieres  annees,  il  a  rem- 
pli  les  fonctions  d'associe-gerant.  Le  nouveau  local 
donnera  25,000  pieds  de  superficie  de  planchers,  au 
centre  meme  de  la  ville  de  St-Hyacinthe,  ville  tout 
particulierement  bien  situee  pour  le  commerce  de 
la  chaussure,  avec  ses  facilites  de  moyens  de  trans- 
port: 4  lignes  de  chemin  de  fer  pour  la  livraison 
rapide  des  marchandises  dans  toute  la  province. 


DANS  LE  DOMAINE  DE  LA  CHAUSSURE. 


La  Miner  Rubber  Co.  fait  d'importants  agran- 
dissements  a  son  usine  de  Granby,  P.Q. 

La  Mount  Royal  Rubber  Co.  erige  une  manu- 
facture a  l'extreme  est  de  Montreal. 

La  "National  Hide  Company,  Limited",  tel  est 
le  nom  d'une  nouvelle  tannerie  qui  a  ete  recemment 
organisee  a  Quebec. 

M.  C.  S.  Sutherland,  de  la  Amherst  Shoe  Mfg. 
Co.,  Amherst,  N.E.,  est  en  voyage  d'affaires  a  Que- 
bec, Montreal  et  Regina  ou  la  compagnie  a  des  suc- 
cursales. 

De  nouveaux  modeles  seront  mis  en  montre  a 
l'exposition  des  styles  de  New- York  qui  se  tiendra 
au  moment  ou  nous  irons  sous  presse  les  17  et  18 
juillet.  Cette  exposition  est  sous  les  auspices  de 
l'Association  des  marchands-detaillants  de  chaus. 
sures. 

M.  Robt.  M.  Praser,  de  Montreal,  qui  represente 
la  Breithaupt  Leather  Co.,  et  la  Barry  Tanning,  a 
ete  serieusement  malade  de  fievre  typhoide  pendant 
quelques  semaines.  II  est  a  present  completement 
retabli  et  a  repris  ses  relations  actives  dans  le  com- 
merce du  cuir. 

La  Mount  Royal  Rubber  Co.,  Ltd.,  Montreal,  a 
ete  inoorporee  avec  un  capital-actions  de  $500,000 
pour  faire  affaires  sur  toutes  sortes  de  marchan- 
dises en  caoutchouc. 


M.  W.  J.  Hatch,  detaillant  de  chaussures  a  Que- 
bec, P.Q.,  a  ete  enregistre. 

MM.  Pouliot  &  Paquin,  marchands  de  cuirs, 
Quebec,  P.Q.,  ont  ete  enregistres. 

Les  plans  finalement  adoptes  par  la  Perth  Shoe 
Company  pour  une  extension  de  son  usine,  portent 
sur  une  ajouture  de  40  pieds  et  un  troisieme  etage 
complet,  ce  qui  portera  la  batisse  a  environ  240 
pieds  par  40,  avec  trois  etages.  La  production  de 
l'usine  sera  pratiquement  doublee,  soit  1,200  paires 
par  jour.  M.  G.  H.  Ansley  est  vice-president  et  ge- 
rant general  de  la  Perth  Co. 

M.  M.  Rubenstein  a  acquis  de  M.  S.  Rubenstein 
le  commerce  de  la  Dominion  Leather  &  Shoe  Find- 
ings Co.,  483  Boulevard  St-Laurent.  M.  S.  Roodish 
en  est  le  gerant. 

La  New  York  Modern  Shoe  Repairing  Co., 
Montreal,  a  ete  recemment  enregistree. 

M.  F.  W.  Knowlton,  de  la  United  Shoe  Machi- 
nery Company  of  Canada,  Maisonneuve,  a  fait  une 
visite  recente  a  Terreneuve. 


LES  VENDEURS  DE  BOUGIES  CHAMPION  TIEN- 
NENT  UNE   SUPERBE  CONVENTION. 


La  septieme  convention  semestrielle  de  la 
Champion  Spark  Plug  Company  tenue  a  Toledo  re- 
cemment a  ete  remarquable  sous  plusieurs  rap- 
ports, surtout  sous  celui  de  l'assistance.  Plus  de 
125  representants  de  la  grosse  compagnie  de  Toledo 
ont  repondu  a  son  invitation.  Le  premier  jour  de  la 
convention  fut  consacre  a  des  causeries  par  les  of fi- 
ciers  de  la  compagnie:  le  president,  R.  A.  Stranahan, 
le  gerant  des  ventes  Caswell,  le  secretaire  Robert 
Martland,  le  gerant  de  la  publicite  H.  L.  Corey  et 
l'ingenieur  en  chef  O.  C.  Rhode.  Le  soir  un  diner 
fut  servi  au  Toledo  Yacht  Club.  Le  mardi,  les  ven 
deurs  se  rendirent  a  Detroit  ou  ils  visiterent  l'usin 
Jeffery-Dewitt,  ou  Ton  fabrique  les  fameux  345 
isolateurs.  De  Detroit,  des  chars  speciaux  condui 
sirent  les  visiteurs  a  l'usine  canadienne  de  Windsor, 
Le  retour  a  Toledo  se  fit  en  bateau  par  le  lac  Erie 
Le  mercredi,  on  entendit  des  causeries  sur  des  su 
jets  commerciaux,  suivies  d'un  concours  athletiqu 
et  d'un  lunch. 


PIQUE-NIQUE  DE  LA  BRANDRAM-HENDERSON. 


Le  Heme  pique-nique  annuel  des  employes  de 
la  Brandram-Henderson  a  eu  lieu  samedi  dernier  au 
Pare  King  Edward.  M.  George  Henderson  distribua 
les  prix  aux  vainqueurs  des  divers  concours  sportifs 
et  il  exprima  son  contentement  de  voir  le  veritable 
esprit  sportif  manifeste  par  tous  les  concurrents. 
Un  superbe  programme  de  danse  et  de  musique  fut 
l'attraction  principale  de  ce  pique-nique  dont  le 
succes  a  depasse  toutes  les  attentes. 


Vol.  XXXII  —  No  29 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  18  juillet  1919 


33 


PRIX    COURANTS 

Dans  la  liste  qui  suit  sont  comprises  uniquement  les  marques  speciales  de  marchandises  dont  les  maisons  indiquees  en  ca- 
racteres  noirs,  ont  l'agence  ou  la  representation  directe  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufacturent  elles-memes.  Les  prix 
ii. cliques  le  sont  d'apres  les  derniers  renseignements  fournis  par  les  agents,  representants  ou  manufacturiers  eux-memes. 

Levain    en   Tablettes    "Royal" 
Caisse  36  paquets,  a  la  caisse   ..1.70 


REGISTERED 
THAOE-MARK 


WALTER     BAKER    &    CO.,    LTD. 

Cliocolat  Premium,  pains  de  % 
livre  et  de  J/4  livre,  boite  de  12 

onces,  par  livre 0.37 

Breakfast     Cocoa, 
boites  de  1-5,  M, 
y2,  1  et  5  Livres0.43 
Chocolat        sucre, 
Caracas,    %    et 
%  de  livre,  boi- 
tes  de    6  livres0.36 
Caracas     Tablets, 
cartons    de    5c, 
40    cartons    par 
•  bolte,   la   boite.  l .  55 
Caracas     Tablets, 
cartons    de     5c, 
20    cartons    par 
boite,   l   bofte.  .0.85 
Caracas     Assortis, 
32    paquets    par 
bolte,   la   boite ,  l .  55 
Chocolat   sucre,  "Diamond",  pains 
de  '4  el    1-16  de  livre,  boites  de 

o  llvres,  la  livre 0 :ti 

Cliocolat    sucre    Cinquleme,    pains 
de    1-5   de    livre,   boites    de    6 

livres,  la  livre .0.29 

Cacao  Falcon  (pour  soda  chaud 
el  froid).  boites  de  1,  4  et  10 
livres.  la   livre 0.  )n 

Les  prix  ei  dessus  sont  F.OB.  Mont- 
real. 

BRODIE   &    HARVIE,   LIMITED 

Purines  preparers  de  Brodie.    La  doz. 
"XXX"   (Etiquette  rouge)  paquets 
de  3  livres 2.90 

Paquets  de  6  livres 5.70 

Superb,  paquets  de  :!  livres    ..    ..2.80 

Paquets  de  n  livres 5.50 

i  Irescent,  paquets  de  :!  livres ... 

Paquets  de  •'>  livres 5  60 

Buckwheat,   paquets   de   1%    livrel.70 

—  —  —       3  livres 

—  —  —       6  livres 
Griddle-Cake,  paquets  de  3  livres 

Paquets  de  5  livres 

Pancake,  paquets  de  1%   livre    ..1.90 
Avoine  roulee  Perfection,  la  dou- 

zaine  de  paquets 3.00 

Pancake,  paquets  de  1%  livre. 

Li  s  caisses  contenant  12  paquets  de 
6  livrcB  ou  de  2  douzaines  de  3  livres, 

30  cents  chaque. 

La  pleine  valeur  est  rembourse> 
pour  caisses  retournees  completes  et 
en  lion  £tat  seulement. 

Pour  les  cartons  contenant  %  dou- 
zr.lne  de  paquets  de  6  livres,  ou  1  dou- 
zalne  de  paquets  de  3  livres,  pas  de 
frais. 

Conditions:    argent    comptant. 

HENRI  JONAS  &  CIE 

MontrSal 

Pates   Alimentalres   "Bertrand" 

La  lb. 
Macaroni    "Bertrand"    . .    . .  Manquant 
V(  rmicelle         —  ....        — 

Spaghetti  —  ....        — 

Alphabets  —  ....         — 

Nouilles  —  ...  — 


Ccquilles  —  ....         — 

Petites  Pates    —  ....        — 

Extraits  Culinaires  "Jonas"       La  doz. 
1       oz.  Plates    Triple    Concentrel.00 


2 
4 
8 
16 
2 


oz.  Carrees 
oz.         — 
oz.         — 
oz. 

oz. 


Rondes    Quintessences 


2y2  oz.         —  — 

5       oz.         —  — 

2       oz.         —  — 

8       oz.  —  — 

8       oz.  Carrees    Quintessences 

4       oz.  Carries  Quintessences, 

bouchons  6meri  . . 
8       oz.  Carries  Quintessences, 

bouchons  emeri  . . 
2       oz.  Anchor  Concentre 
4       oz.       —  — 

8       oz.        —  — 

10       oz.        —  — 

2  oz.  Golden    Star  "Double  Force'0. 95 


2.30 
4.00 
7.50 
14.60 
2.40 
2.70 
4.60 
1.90 
8.00 
8.00 

..5.00 

..9.00 
1.20 
2.15 
3.60 
7.20 


1  Mates 


4  oz. 

8  oz. 

16  oz 

2  oz. 
4  oz. 

8  oz.        — 
10  oz.        — 

1  oz.  London 

2  oz.        — 


—  1.75 

—  —  3.25 

—  —  5.75 
Solubles      0.95 

1.75 

—  3.25 

—  5.75 

0.65 

0.95 

BxtraltS  a  la  livre.  de   .  .$1.25  a  $4.00 
—       au    gallon,    de    ..    8.00  a  24.00 
Memes    prix    pour    les    extraits    de 
tons  fruits. 

Vernis  a  chaussures.  La   douz. 

Marque    Froment,    manquant. 
Marque  .lonas,  manquant. 
Vernis   militalre  a  l'epreuve   de  l'eau 
$3.25. 

Moutarde   Francaise  "Jonas"    La  gr. 
Pony  3  doz.  a  la  caisse  $13.00 

Small  8  - 

Medium 
Large 
No  64  Jars 
No  »'>-r<  Jars 
No  66  Jars 
No  67  Jars 
No  68  Jars 
No  69   Jars 
Molasse  Jugs 
Jarres.   n  \ 
Jarres.   %   B;>' 
Pts  Perfect  Seal. 

grosse. 
Qrts  Perfecl  Seal.  1  doz..  a  $45.00  par 
grosse. 
Poudre    Limonade    "Messina"    Jonas 
Petites  boites,  3  douzaines  par  caisse. 

a   $15.00  la  grosse. 
Grandes  bottes.  3  douzaines  par  cais- 
se. a  $36.00  la  grosse. 

Snuco  Worcestershire 15.00 

"Perfection",  y2  pt.  a  $15.00  la  grosse, 
3  douzaines   par  caisse. 

E.   W.  GILLETT   CO.,   LTD. 
Liste  de   prix   revises 

AVIS — 11.  Les  prix  co- 
tes dans  cette  liste 
sont  pour  marchandi- 
ses aux  points  de  dis- 
tribution de  gros  dans 
Ontario  et  Quebec,  ex- 
cepts la  ou  des  listes 
speciales  de  prix  Ale- 
ve's sont  en  vlgueur,  et 
ils  sont  sujets  a  varier 
sans  avis. 


2  — 

— 

2  — 

—  manquant 

1  — 

—  manquant 

1  — 

-            $28.80 

1  — 

—           :::   80 

1  — 

—  manquant 

1  — 

—  manquant 

1  — 

—  manquant 

1  — 

—  manquant 

1  — 

—  manquant 

1  — 

—  manquant 

\l,  1  doz 

,  -  $32.00  par 

Poudre  a  Pate 
Magic 

La  douz. 


Magic 

BAKING 
P0WDEB 


2  oz.0.85 
4  oz.1.35 
6  oz.1.80 
8  oz.2.35 


6  douz.  de 

4  douz.  de 

4  douz.  de 

4  douz.  de 

4  douz.  de  12  oz.2.90 

2  douz.  de  12  oz.3.00 

4  douz.  de  1  lb.3.70 

2  douz.  de  1  lb.3.80 
ldouz.de  2%  lbs8.90 
%douz.  de51bsl6.10 

l2douz.de    6  oz.  1  10.40 
'l  douz.  de  12  oz.  j    a  la 
1  douz.  de  16  oz.  I    cse 
Vendue   en   canistre   seulement. 
Remise  speclale  de  5%  accorded  stir 
ommandes   de   5  caisses   et   plus 
de  la  Poudre  a  Pate  "Magic". 

LESSIVE 

PARFUMEE       DE 

GILLETT 

La  caisse 

4  doz.  a  la    caisse" 

3  caisses  .  .  ..5  7", 
E  caisses  ou  plusa.70 

Soda   "Magic" 
No   1,   caisse   60   pa- 
quets de  1  lb. 4. 80 

5  caisses    . .    . .4.75 
No  5,  caisse  100  pa- 
quets    de     10     oz. 
5.40 

5  caisses  ..  ..5.30 
Bicarbonate   de    Sou- 

de   superieur   de 
"Gillett" 
Caques  de  100  livi 

par     caque    .  .5.70> 

Barils  de  400  livres,  par  baril   ..16.10 
Creme  de  Tartre   "Gillett" 

lb    i>qts  papier,  la  doz. 

(4  doz.  k  la  caisse)3.55 
xk    lb.    pqts    de  papier    (4 

doz.  a  la  caisse)  ..6.50 
ii  11).  Caisse  avec  couver- 

cle    visse    (4    doz.    a   la 

caisse) 7.65 

Par  caisse 

2  douz.  pqts  %  lb.  .  „_  „„ 

4  douz.  pqts  1.41b.       Assortis..  ..27.00 
5  lbs  canistres  carrees   (%  douz. 

la  lb.  dans  la  caisse 1.18 

10  lbs  caisse  en  bois 1.10 

25  lbs  soaux  en  bois 1-10 

100  lbs  en  barillets  (baril  ou  plus)  1.07 

Nouveaux    prix   du   Soda   Caustique   de 
Gillett 

Franco  dans 
Quebec  et  Ontario 

La  livre- 

Seaux  en  bois.  25  livres 0.12^ 

Seaux  cn  bois.  50  livres 0.12 

Caisses  en  bois,  50  livres   ..    ..0.11 

Canistres.     5  livres 0.15% 

Canistres,  10  livres 0. 1 

Barils   en   fer,  100   livres    ..    ..OH' 
Barils,  400  livres 0.10%, 
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NE   eOUREZ   PAS   DE 

Durant  les  mois  chauds 
Ni   en  aucun  autre  temps 

LES  YERITABLES  M 

TOASTED      CORN      FLI 

DE 

sont  proteges  par 

WMTBT 

Le  paquet  a  Pepreuve  de  I'humidite 

Avertissement  !  Soyez  certa,n  *&vtlzt te  1 


Tous  les  autres  emd 

Attention 


Lorsque  vos  clients  enlevent  l'enveloppe  WAXTITE   entourant  les  veritables  Kellogg's  Toasted  Cor 
gratifies  d'un  arome  frais.  Le  contenu  des  paquets  est  toujours  frais,  pur  et  croustillant,  exactement  dans  l'etat 
des  fourneaux  de  nos  cuisines  de  Toronto. 

Nos  methodes  ameliorees  de  production  nous   permettent  de  donner  une  qualite  invariable  avec  cette  ii 
millions  de  gens  le  savent  parce  que  des  millions  de  gens  exigent  le  paquet  dans  l'enveloppe  WAXTITE  etga 
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OUES 


ES 


• 


>nt  des  imitations. 

signature  ! 


Tf.^utf^ 


FAITS  A  TORONTO,  CANADA 

PAH    LA 


Cereal  Co. 

Kellogg  Toasted  Corn  Flake  Company,  Battle  Creek,  Mich.  Toronto,  Canada. 


w 


A 
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GIL  LETT'S 


■£3-£3-&-£> 


Ij^fjiCiCr S  l  ^e  Pront  sur  un  article  de  marque 
bien  connu  et  bien  annonce  et  de  qualite  superieure  est 
plus  durable  et  plus  satisfaisant  que  celui  fait  sur  des 
sortes  "  tout  aussi  bonnes  ",  qui,  considerees  au  mieux 
ne  sont  jamais  que  des  imitations,  faites  a  meilleur 
compte  avec  des  matieres  de  qualite  inferieure:  et  merae 
si  vous  offrez  une  quantite  plus  grande  toute  tentative 
de  substituer  un  article  de  pietre  qualite  a  la  Lessive  de 
Gillett  vous  fera  perdre  des  clients  de  valeur. 


LA  LESSIVE  DE  GILLETT  CONSUME  LA  CRASSE 

e:wgillett  COMPANY  LIMITED 

WINNIPEG       TORONTO,     ON  T.ffl  MONTREAL 


Ou  la  Qualite  Compte 

Vous  savez  par  experience,  naturellement,  que 
le  chiffre  d'affaires  que  vous  faites  avec  une  li- 
gne  particuliere  depend  entierement  de  la  qua- 
lite des  marchandises.  C'est  exactement  la  raison  pour  laquelle  ll  est  de 
votre  interet  de  vendre  les  populaires 

ALIMENTS  M  ABINS 

MARQUE 

BRUNSWICK 

Ces  delicieux  et  salutaires  aliments  marins  ne  manquent  pas  de  plaire  aux  gens  les 
plus  difficiles.  Le  soin  extreme  apporte  au  choix,  a  la  preparation  et  a  1'empaque- 
tag'e  est  un  garant  certain  de  ventes  "repetees"  et  de  clients  satisfaits. 

E n  void  la  liste 


%  Sardines  a  l'Huile,  l/i  Sardines  a  la  Moutarde,  Finnan  Haddies  (Boites  rondeset  ovales)  Hareng  Saur 
Hareng  a  la  Sauce  aux  Tomates,  Clams. 


CONNORS  BROS.,  LTD. 


black's   harbor,   n.  b. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p 
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Le  Marche  de  TAlimentation 


MARCHE     DE     MONTREAL 

Mercredi   soir,   le    16   juillet   1919. 

La  fermete  qui  a  caracterise  le 
marche  canadien  des  pores  ces  dsr- 
nieres  semaines  continue  a  etre  la 
note  dominante  de  ce  commerce,  et 
les  prix  cette  semaine,  ont  eu  una 
tendance  vers  la  hansse.  Cette  haus- 
se  est  attribute  au  commerce  trei 
considerable  fait  dans  toutes  les  li- 
gnes  de  viandes  fumees  pour  I'expor- 
tation  et  a  la  demande  active  des 
maisons  de  salaisons  pour  toutes  les 
oftres  de  pores  sur  le  marche  ouvert 
et  aux  endroits  d'expedition  dans  tout 
le  pays.  En  general,  des  affaires  ires 
actives  ont  ete  faites.  On  a  enregistre 
une  hausse  de  50c  les  100  lbs  a  To- 
ronto et  une  avance  de  75c  a  Winni- 
peg. La  caracteristique  du  marche  de 
Montreal  a  ete  la  demande  active  de 
la  part  des  etablissements  de  salai- 
sons de  Toronto  pour  des  approvi- 
slonnements  de  pores  et  des  consi- 
gnations d'une  vingtaine  de  chars 
ont  6te  taites  au  cours  de  la  semai- 
ne.  Oe  plus,  la  demande  active  de  la 
part  des  maisons  de  salaisons  locales 
a  eu  pour  resultat  un  commerce  actif 
a  une  avance  de  50c  a  $1.00  les  100 
lbs.  Le  commerce  de  gros  pour  les 
pores  abattus  a  ete  bon  et  il  y  a  eu 
une  demande  continuelle  de  petits 
lots  pour  repondre  aux  besoins  du 
moment  et  aux  abattoirs  de  la  ville 
des  ventes  de  pores  frais  tues  ont  ete 
faites  de  $32  a  $32.50  les   100  lbs. 

II  n'y  a  pas  de  changement  impor- 
tants  a  noter  sur  le  marche  des  vian- 
des cuites  et  fumees  durant  la  se- 
maine,  mais  en  sympathie  avec  la 
hausse  du  prix  des  pores  et  I  "aug- 
mentation du  cout  de  production,  un 
ton  tres  ferme  a  marque  toutes  les  li- 
gnes.  La  demande  pour  des  approvi- 
sionnements  pour  la  consommation 
locale  et  pour  ('expedition  a  la  cam- 
pagne  a  ete  tres  active  et  un  gros 
commerce    a   ete   fait. 

Le  prix  du  saindoux  reste  fort  par 
suite  de  la  hausse  du  prix  des  pores 
et  Ton  rapporte  un  bon  commerce 
pour  la  ville  et  la  campagne.  Le  beur- 
re  a  encore  monte  et  le  marche  du 
fromage  est  plus  faible,  le  prix  paye 
a  la  campagne  ayant  baisse  par  suite 
du  declin  du  change  avec  I'ctranger. 
II  y  a  une  bonne  demande  pour  les 
oeufs  frais  et  les  prix  sont  plus  .'er- 
mes.  Les  volailles  arrivent  en  abon- 
dance  et  les  prix  ont  un  peu  baisse. 
Le  saumon  se  vend  cher  et  il  y  a  une 
tres  bonne  demande  pour  le  poisson 
frais. 


LA       DEMANDE       ACTIVE       FAIT 
MONTER    LE    PRIX    DES 
PORCS 
Viandes      fraiches    —    Les    prix      de 
fermeture  de   la   semaine   derniere   3ur 
le   marche  des   pores  ont  ete   plus   fer- 
ities   et    cet    affermissement    s'est    con- 
tinue  durant   toute   la   semaine.       Une 
hausse    de    50c    a    $1.00    les    100   lbs     a 
ete    enregistree    et    quelques      ventes 
ont    ete    faites    au-dessus    de    $23.    Le 
stock   d'abattoir  trais  tue  se   vend   en- 
core  de   $31.50  a   $32,   et    les   truies   3e 
vendent    de    $26.50    a    $27.    Les    offres 
ont  ete  assez  considerables  aux  cours 
a    bestiaux,     mais    les     approvisionne- 
ments  ont  ete  vite  absorbes  par  la  de- 
mande   active. 

Les  prix  des  viandes  fraiches  res- 
tent  fermes  et  il  y  a  une  bonne  de- 
mande a  30c  la  livre  pour  les  meil- 
leurs  quartiers  de  derriere.  Le  mar- 
che pour  les  quartiers  de  devant  est 
plutot  tranquille  et  les  prix  sont  plus 
favorables,  s'il  y  a  quelque  chose  a 
noter.  Le  prix  des  meilleurs  veaux 
est  encore  ferme.  Les  agneaux  et  les 
moutons  sont  maintenus. 
Nous   cotons: 

PurCB  vivants 23.50  24  00 

Pores,  prepares — 

Tiles  aux  abattoirs,   petits 

6G  90  lbs 32.00  32.50 

Truies   (pesantes)    .    . 

Tores  (prepares  a  la  cam- 
pagne)    

Pore  frais — 

Glgol  de  pore 

Gigol  de  pore  i  trlmme) 

Longes    (trlmmees)    .    . 

Longea  (non  trlmm 

Tenderloins,  la  lb.   .    .    . 

C6t6S     Spare 

Kpoules    ( trimmees  i    . 

Boeuf  trais — 
(Steers  et  Heifers  i 
Quartiers  derriere 

Quartiers  (levant     .     .     . 

Longea 0.35 

Cfltes 0.28 

Chucks 0.15  0.16 

Ranches 0.28 

( Vaches)  — 

Quartiers  derriere.    .    .    .     0.25  0.26 

Quartiers   devant    ....      0.14  0  17 

Longes 0.28 

Cotes 0.25 

Chucks 6.15 

Handles 0.26 

Veaux    (suivant  qualite)    .      0.22  0.27 
Agneaux.    30-40    lbs.     (en- 
tiers),  la  Hi 0.36 

iMouton 0.20 

LES  VIANDES  CUITES  SE  VEN- 
DENT TRES  BIEN 
Viandes  cuites  —  La  demande  se 
continue  tres  bonne  pour  les  diver- 
ses  varietes  de  viandes  cuites  si  popu- 
lates a  cette  saison  de  I'annee.  Les 
prix  pour  les  jambons  cuits  et  pour 
rotir   sont   fermes   a    64c,   et    en    depit 


25.50 

25.50 

27  00 

27  50 

0.38 

0.40' 

0  13 

0.41 

0.46 

0.48* 

0.29 

0.30 

0.30 

0.16 

0.18 

des    prix   tres    eleves,    les    ventes    sont 
considerables. 

Nous   cotons: 

Tete  en  fromage 0.13  0.15 

Galantine  de  viande  avec 

macaroni     et     fromage, 

la  lb 0.29 

Langue  de  boeuf  en  gelee, 

choix 0.65  0.66 

Langue  de  pore  en  gelee    .    .    .  0  44 

Jambon  et  langue.  la  lb.    .  0.32 

Veau  et  langue 0.25 

Jambons.  rotis 0.64 

Jambons.   cuits 0.64 

Bpaules,  rflties 0.52 

Bpaules,  boulllies or>ii 

I'ates  de  pore   (douz.)    ....  0.85 

1!   udin.  la  lb 0  112 

LE  BACON  ENCORE  FERME:  LES 
JAMBONS  AUSSI 

Viandes  preparees  —  Les  ventes 
d'ete  pour  le  bacon  et  le  jambon  ont 
continue  d'etre  actives  et  le  resultat 
a  ete  une  base  de  prix  tres  soutenue. 
II  y  a  eu  une  legere  avance  sur  les 
prix  du  bacon  a  dejeuner  ici  et  la.  et 
50:  est  la  base  pour  les  dos  ordinai- 
res.  tandis  que  le  bacon  a  dejeuner, 
suivant  la  qualite,  se  vend  de  49c  a 
50c  la  lb.  Le  pore  en  baril  reste  sans 
changement  et   plutot   inactif. 

Nous    cotons: 

Viandes  preparees — 

Jambons: 

Medium,  fumes,  la  lb — 

i  PoidB)    112  14  His 0.46 

14-20 0.46 

0.42 

25  35 0.3S 

Dos— 
Ordinaire 0.50 

Bacon — 
Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

qualite  I 0.49     0  56 

Route,  la  lb 0.38     0.39 

Viandes  salves  seches — 
Lung    (clear)    bacon,    lots 

de  1   tonne 0  30}  0.31* 

Long    (clear)    bacon,    pe- 

tltfl  lots 0.31}  0.32 

Dos  gras,  la  lb 0.33 

Pore  en  baril — 
Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 

eeaux  40-50 • 

Dos.    morceaux    30-40    .     .   62.00  62.50 

Pore,  dos  gras  (clear)  brl     69.00 

Fore,   lourd   (baril) 52.00 

Pore  engraissS  aux  feves 

(baril) 54.50 

LA        DEMANDE        DU        SAINDOUX 

PLUS     FACILE     MAIS     PAS 

SON    PRIX 

Saindoux  —    La   demande   a    un    peu 

diminue   au   cours  de   la   semaine.    Les 

acheteurs  semblent  avoir  ce  qu'il   leur 

faut   pour  le   moment  et,   par  suite,   le 

mouvement     a  ete  plus  restreint.  Tou- 

tefois.    les    prix   sont    restes    fermes  et 

le   ton    fort. 
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Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .    .  0.37J  0.37i. 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb.  .    .  0.37i.  0.38 

Seaux,   20   lbs,  la  lb.    .    .  0.37|  0.38J 

Seax,  20  lbs,  la  lb 0.39  0.40 

UN     MOUVEMENT     MOINS    ACCEN- 
TUE    POUR    LA    GRAISSE 
VEGETALE 
Graisse   vegetale   —    Le    mouvement 
a    ete    moins    marque    au    cours   de    la 
semaine.   Ceci,   apparemment,    n'a    pas 
eu    d'effet    sur    la    base    du    prix,      qui 
reste  ferme. 
Nous   cotons: 

Tierces,   400  lbs,   la   lb 0.31£ 

Tinettes,  50  lbs 0.31!  0-31J 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.   .    .    .     0.31J  0.31f 

Morceaux  de  1  lb,  la  lb 0.32* 

LA     DEMANDE      EST     PEU     CONSI- 
DERABLE    POUR     L'OLEO- 
MARGARINE 

Margarine  — ■  Comme  d'habitude,  la 
demande  de  la  mi-ete  pour  I'oleomar- 
garine  est  limltee  seulement  aux 
quantites  dont  le  commerce  peut  dis- 
poser dans  un  court  delai.  Par  suite, 
les  ventes  se  font  par  petits  lots,  et 
la  base  du  prix  reste  sans  change- 
ment. 

Margarine — 
En  blocs,  suivant  quality, 

la  lb 0.36     0.38* 

Tinettes,    suivant   la   qua- 
lity la  lb 0.32     0.34* 

LE    BEURRE    A    MONTE    DE    %    A 

1^c  A  COWANSVILLE    ET  DE 
1    1-8c    A    ST-HYACINTHE 

Au  commencement  de  la  semaine, 
un  ton  facile  regnait  sur  le  marche 
du  beurre  et  les  prix  etaient  a  la 
baisse,  mais  vers  la  fin,  le  ton  est 
devenu  plus  fort  et  il  y  a  eu  reaction 
que  Ton  attribue  a  une  plus  grande 
demande  de  la  part  des  marchands 
de  gros  de  cette  ville  et  a  une  con- 
currence plus  vive  pour  les  offres.  De 
plus,  il  y  a  eu  egalement  une  dernan- 
de  stable  pour  I'exportation.  En.  som- 
me  le  marche  a  ete  plus  actif  et  un 
plus  gros  chiffre  d'affaires  a  ete  fait. 

Le  total  des  offres  aux  ventes  a 
I'encan  de  cette  semaine  a  ete  die 
3,360  paquets  de  beurre  de  cremerie. 
A  I'entrepot  frigorifique  de  Gould, 
400  paquets  seulement  ont  ete  offerts. 
A  Cowansville  on  a  enregistre  une 
avance  de  %c  a  1J/^c  la  lb.  avec  des 
ventes  a  52|/2c  et  52%c  la  lb.  tandis 
qu'a  St-Hyacinthe  les  prix  ont  ete  de 
1    1-8c   plus  eleves   a   52c. 

Les  arrivages  de  beurre  pour  la  se- 
maine finissant  le  12  juillet  1919  fu- 
rent  de  21,939  paquets,  ce  qui  montre 
une.  diminution,  de  2,409.  paquets 
compares  a  ceux  de  la  semaine  prece- 
dente  et  une  augmentation  de  1,755 
paquets  pour  la  meme  semaine  de 
I'an  dernier,  tandis  que  le  total  des 
arrivages  depuis  le  1er  mai,  1919,  a 
date    accuse      une    augmentation      de 


2,979   paquets  compares  avec  celui   de 
la    periode   correspondante   de    1918. 

Prix  du  gros: 

Pasteurise^    cremerie    .     .  0.53*  0.54 

Le  meilleur  cremerie    .    .  0.52}  0.53 

Bon  cremerie 0.52"  0.52* 

Le  meilleur,  de  ferme  .   .  0.47  0.48 

LE  MARCHE  DU  FROMAGE  PLUS 
FAIBLE 
Une  incertitude  tres  marquee  a  re- 
gne  durant  la  semaine  sur  Je  marche 
du  fromage.  Cette  incertitude  est  at- 
tribute au  fait  que  Ton  apprehende 
des  troubles  ouvriers  ici  et  aussi  a  la 
probability  de  voir  le  gouvernement 
reglementer  le  prix  au  detail  du  fro- 
mage en  Angleterre.  L'absence  de  la 
demande  de  quelque  importance  de 
da  part  des  importateurs  anglais  y  a 
eu  pour  quelque  chose  aussi.  A  cau- 
se des  facteurs  que  nous  venons  de 
mentionner,  les  exportateurs  en  ge- 
neral se  sont  retires  du  marche  et 
bien  que  les  offres  hebdomadaires 
habituelles  aient  ete  faites  a  la  cam- 
pagne,  aucune  vente  n'a  ete  faite,  a 
I'exception  de  1,150  boites  a  Pictou  a 
28i/2c  la  lb.  et  6,500  boites  a  I'entre- 
pot frigorifique  de  Gould  au  meme 
prix,  f.  a.  b.  a  la  campagne.  Les  3,171 
boites  qui  ont  ete  offertes  a  la  vente 
a  I'encan  de  lundi  dernier  I'ont  ete  a 
des  prix  variant  de  29c  a  29  3-8c  et 
les  4,027  boites  offertes  vendredi 
I'ont  ete  de  26c  a  27c  la  livre  aux  em- 
paqueteurs  locaux.  Ces  derniers  prix 
montrent  un  declin  de  2J^c  la  lb. 
pour  la  semaine.  A  St-Hyacinthe,  lun- 
di, les  acheteurs  promettaient .  de 
payer  26J/2c  la  lb.  aux  fabricants  et 
plus  si  la  condition  du  marche  le  jus- 
tifiait   la  semaine   prochaine. 

Les  arrivages  de  fromage  pour  la 
semaine  finissant  le  12  juillet  1919 
ont  ete  de  86,341  boites,  soit  une  di- 
minution de  1,136  boites  compares 
aux  arrivages  de  la  semaine  prece- 
dente  et  une  diminution  de  17,774  boi- 
tes pour  la  semaine  de  I'an  dernier, 
tandis  que  le  total  des  arrivages  de- 
puis le  1er  mai  a  date  montre  une 
diminution  de  71,806  boites  compare 
avec  la  periode  correspondante  de 
I'an   dernier. 

Nous  cotons: 


Gros,  la  lb 

Twins,  la  lb.  .  .  . 
Triplets,  la  lb.  .  . 
Stilton,  la  lb.  .  .  . 
Fancy,  vieux,  la  lb. 

LES 


0.32 


0.35 


0.32 

0.32* 

0.32 

0.35 

0.36 

LES 


MEILLEURS  OEUFS 
PLUS  EN  DEMANDE 
Oeufs  —  Les  acheteurs  semblent 
consentants  a  payer  des  prix  plus 
eleves  pour  les  oeufs  de  choix  qui  se 
vendent  tres  bien  dans  le  moment. 
Mfime  les  oeufs  No  1  ne  se  vendent 
pas  beaucoup.  Par  suite  de  la  deman- 
de pour  les  meilleurs  oeufs,  les  prix 
se  sont  affermis  et  de  bons  prix  sont 


payes  aux  producteurs  pour  leurs 
oeufs  de  choix. 

II  est  remarquable  de  noter  que  les 
arrivages  pour  1919  a  date  montrent 
une  augmentation  de  66,168  caisses 
sur  la  meme  periode  de  I'an  dernier. 
Une  vente  plus  considerable  pour 
I'exportation  a  absorbe  une  grande 
partie  des  approvisionnements  recus. 
Plus  de  108,000  caisses  etaient  en  en- 
trepot a   Montreal,  le   1er  juillet. 

Voici    les  prix   du   gros: 

Strictement  frais 0.58 

De  choix 0.54 

No  1 0.48 

No  2 ....  0.43 

LES  VOLAILLES  ARRIVENT  EN 
GRANDE  QUANTITE 
Volailles  —  Les  prix  des  volailles 
vivantes  ont  quelque  peu  baisse,  et 
il  y  a  des  offres  tres  libres.  Les  arri- 
vages continuent  a  s'ameliorer.  Le 
stock  pour  Jes  entrepots  frigorifiques 
augmente  et  il  y  a  une  demande  con- 
tinuelle  pour  I'exportation..  La  de- 
mande d'ete  continue  active  dans  la 
ville. 

LE      SAUMON      PLUS      CHER;       LE 
POISSON    DES    LACS    LIMITE 

Poisson  —  Les  approvisionnements 
de  poissons  frais  sont  quelque  peu 
limites,  si  on  les  compare  avec  ceux 
des  deux  ou  trois  dernieres  semaines. 
En  general,  les  prix  sont  un  peu  plus 
fermes.  La  saison  du  saumon  de  Gas- 
pe  est  bien  avancee  et  le  prix  de  ce 
poisson  est  a  la  hausse.  Le  poisson 
marine  et  sale  est  en  petite  deman- 
de, avec  des  prix  fades,  mais  sans 
changement.  Cette  semaine,  la  rare- 
te  du  haddock  a  ete  manifesto. 
Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11     0.12 

Dor6 0.20 

Anguilles,  la  lb 0.10 

Bullheads  (pr6par6es) 0.15 

Gasp^reaux,  chacun 0.07 

Haddies 0.12     0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.0S 

F16tan,  Est 0.23     0.24 

Fietan,  Ouest 0.23     0.24 

Morue,   tranche^ 0.10 

Morue   pour  le  marchS    .     0.06*.  0.07 

Carrelets 0.08 

Crevettes 0.40 

Petit  brochet  (pike),  la  lb.  0.12  0.13 
Homards  vivants  ....  0.45  0.50 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.30     0.32 

■  Saumon  de  Gaspe'   ....     0.35     0.40 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.16 

Poisson  blanc 0.18 

Truite,  de  ruisseaux 0.40 

L'EPICERIE 
Les  prix  montrent  continuellement 
une  forte  tendance  a  la  hausse.  Le 
cable  de  coton  et  les  fidelles  ont 
monte  de  3c  la  livre.  D'autres  va- 
rietes  de  savons  ont  encore  aug- 
mente. Le  prix  du  lait  Carnation  a 
monte.  Le  houblon,  la  resine  et  les 
sucres   bruts  ont  tous   subi    une  avarv 
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ce.  Sur  le  marche  du  grain,  il  y  a 
une  hausse  manifeste  et  le  ton  res- 
te  tres  fort.  Parmi  les  item  qui 
montrent  beaucoup  de  fermete  se 
trouve  le  riz  et  I'on  peut  s'attendre  a 
d'autres  avances  sur  ce  marche.  Les 
noix  sont  fermes,  tout  comme  les 
fruits  sees  que  I'on  peut  trouver. 
Les  conserves  restent  fermes  tout 
comme  le  sucre  et  le  sirop  d'erable. 
La  creme  de  tartre  est  tres  rare  et 
chere.  Le  marche  de  la  farine  est 
tranquille  et  les  minotiers  rapportent 
peu  d'affaires.  Le  miel  nouveau  com- 
mence  a   arriver   sur   le    marche. 

II  y  a  eu  des  declins  sur  les  extraits, 
les  legumes  et  les  fruits  montrent  un 
ton  plus  facile,  mais  ils  sont  encore 
chers.  En  general,  le  mouvement  est 
assez  consiserable  ces  jours-ci  et  bien 
que  les  affaires  soient  toujours  plus 
tranquilles  en  ete,  I'on  n'a  pas  a  se 
plaindre  du  manque  de  commandes. 
LES  CORDES  ET  LES  FICELLES 
PLUS    CHERES 

Cordes,  Ficelles  —  La  ficelle  de  co- 
ton  a  monte  de  3c  la  livre.  La  corde 
a  deux  brins  se  vend  65c  et  celle  a  4 
brins  68c.  Le  cable  de  coton  a  egale- 
ment  monte  de  3c  la  livre  a  66c  pour 
3-16  et  a  65c  pour  les  autres  dimen- 
sions. 

LES  EXTRAITS   MOINS  CHERS  ; 

ENCORE  DES  AVANCES  SUR 

LES  SAVONS 

Extraits,  Savons  —  Plusieurs  ex- 
traits  ou  essences  arorrmtiques  ont 
baisse.  Les  16  onces  sont  reduites  de 
S12  a  $11.25  la  douzaine;  les  8  onces, 
de  $7  a  $6  et  les  2J/2  onces  de  $2.40  a 
$2.25. 

Les  prix  de  la  Pearline  ont  subi  les 
hausses  suivantes:  12  onces,  de  $5  a 
$5.75;  24  onces,  de  $5  a  $5.65:  60 
onces,  de  $6  a  $6.85.  Le  savon  de  Cas- 
tille  de  Lever  a  monte  de  20c  et  se 
vend  $6.15  la  caisse. 
LE  LAIT  MONTE;  LES  HOUBLONS 
PLUS    CHERS 

Lait,  Houblons  —  Par  suite  du  prix 
des  receptacles,  dit-on,  les  cotations 
du  lait  evapore  Carnation  ont  ete  re- 
vises. Cette  revision  represente  une 
hausse  a  $7  pour  les  grandes  dimen- 
sions—  soit  une  augmentation  de  25c 
et  les  petites  dimensions  ont  subi  une 
hausse  de  60c   et  se   vendent  a  $6.35. 

Les  houblons  presses  ont  hausse  de 
10c   la    lb.  a  42c. 

LA      RESINE      PLUS      CHERE  ;       LE 
SUCRE   CRYSTAL  AUSSI 

Resine,  Sucre  Crystal  —  Une  avan- 
ce  a  ete  faite  sur  le  prix  de  la  resine 
"G".  Cette  avance  a  ete  de  2c  la 
livre  et  le  nouveau  prix  est  8c.  Les 
sucres  bruts  Demarara  ont  aussi 
monte    de    '  2c   a   9c    la    lb. 

GRANDE     DISTRIBUTION      DE 
SUCRE    RAFFINE 

Sucre  —  La  demande  du  sucre  est 
bonne  dans  le  moment,  mais  les  com- 


mandes donnees  par  les  marchands 
de  gros  aux  raffineurs  ne  sont  pas 
remplies  comme  elles  devraient  I'etre. 
L'on  dit  que  cette  restriction  de  la 
part  des  raffineurs  est  due  au  fait 
qu'ils  preferent  garder  la  plus  grande 
partie  de  leurs  stocks  pour  ('exporta- 
tion, pour  la  bonne  raison  que  les  prix 
des  exportateurs  les  paient  mieux 
que  ceux  payes  actuellement  par  nos 
maisons  de  gros. 
Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule   ....     9.95 

Acadia,  extra  granule 9.95 

St.  Lawrence,  extra  granule  .    .     9.95 

Canada,  extra  granule 9.95 

Dominion  crista!  granule   .    .    .     9.95 

Chico,   barils 10.15  10.30 

Glace*  (bottes  de  25  liv.).  10.55  10.70 
Glace*  (boites  50  livres).  .  10.35  10.50 

Glace,  1  livre 11.05 

Jaune  No  1 9.75    9.55 

Jaune  No  2  or 9.45    9.55 

Jaune  No  3 9.35    9.45 

En  poudre,  barils  ....  10.05  10.20 

Kn  poudre  50s 10.15  10.50 

Ell   poudre  25s 10.35  10.60 

Cubes  et  d6s,  100  lbs.  .  .  10.55  10.65 
Cubes,  boites  de  50  lbs.  .  10.65  10.75 
Cub<-     bottes  25  livres    .    10.85  10.95 

Cubes,  paq.  2  lbs 11.95  12.05 

En  morceaux  Paris,  barils  .  .  .  10.55 

100  lbs 10.65 

boites  50  lbs  .   .   .   10.75 

"       boites  25  lbs  .    .   .   10.95 

cartons  5  lbs  .   .   .   11.70 

cartons  2  lbs  .  .  .  12.45 

lal    Diamond,  barils   ....  10.55 

"       boites   100   lbs.  10.65 

boites   50   lbs..  10.75 

boites   25   lbs..  10.95 

LES  COMMANDES  SONT  REM- 
PLIES POUR  LES  CONSERVES 
Conserves  —  II  y  a  encore  une  cer- 
taine  demande  pour  I'exportation  des 
conserves  de  fruits  et  de  legumes, 
mais  les  offres  en  general  sont  tene- 
ment peu  considerables  qu'il  est  dif- 
ficile de  faire  des  affaires.  La  deman- 
de domestique  est  peu  considerable, 
mais  de  saison,  et  les  stocks  sont 
consideres  legers,  a  I'exception  peut- 
etre  d'une  ou  deux  dimensions  d«  to- 
mates. 

CONSERVES  DE   FRUITS 
Nous    cotons: 

Pommes,  2%s.  doe.   .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  do/ 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  do/ 5.25 

Blueberries,  _s 2.40 

Groseilles,  nolres,  2s,  do/.  .   .   .  4.00 

gallon,  do/ 13.00 

Cerises  rouges,  do/.    .    .    .      2.00  3.20 

Gooseberries,  2s.  do/ 3.00 

Gooseberries,   2s.    (neaux)  -.77  2.80 

Peches,   -"  onces,  doz 

Peches.  No   2 2.80  3.00 

Peohes,  2Y2 3.75  4.00 

Poires,    2s 2.50  2.90 

Poires,  2%s 3.25 

2s.   (sirop  clair) ....  1.90 

Annanas  (gratte  et  tranche)  2s.  3.60 

Annanas  2%s 4.50 

Prunes,  Lombardie   ....   2.00  2.20 

Reines-Claudes,        ver- 

tes,  2s 2.45 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)  2s 2.00 


Framboises,    2s 4.00  4.25 

Framboises,  2%s 2.60 

Fraises.   2s 4.25  4.50 

LEGUMES 
Asperges   (am^ricaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 5.75 

Asperges  importers,  2%s. .   4.85  5.25 

Feves,    Golden    Wax    .     .     .    1.95  200 

Peres,   Refugee 1.75 

Betteraves,   2  liv 1.40  1.42} 

Betteraves.   2  liv 0 

f'arottes   (tranches),  23.   .    1.45  1.75 

B16-d'Inde   (en  6pis)   gal.    .   7.25  7  50 

Epinards.    3s 2.85 

Epinards  Californie,  2s    .    .   3.15  3.50 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates.  2s 1.50 

Tomates.  2%s 2.10 

Tomates.  3s 1.95  2.10 

Tomates.  gallons 6.00  7.02* 

Cltrouilh  (douz.)    1.10 

Citroullle,  gallon    (douz.)    3.25 

Pois.    standards 1.45  1.50 

Pois.  early  June 1.60  1 

Pois,  ties  fins,  20  oz.   .    .    .    2.30  2.35 

Poi-  oz 1.57$ 

Pommes     de     terre.     Can.     su- 

cr£es.  boiteis  2  liv 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 

SPECIAI.ITES 

Le 


I.S8 

gallon 
4.60 

4.20 
32.00 


33  00 

39.00 


2.50 
2.50 


lluile  d'olive   (pure),  boites  de 

l  gall.  .   .  

lluile   d'olive    (pure>,   boites  de 

y4  gall 

Huile  d'olive   (pure),  bolti 

5  gall 

Pate     aux     tomates.     caisse    de 

100    boites 

Pate    aux    tomates,    caisse    de 

.... 

Pate    aux    tomates,     18-10    lbs     . 
lluile    a    salade     i  barils    de    50 

Kails  i    le   pall 

Huile     a     salade     I  liidon     de     5 

gall.),  le  gall 

SAUMOX 

Sock  Eve.  48/ls 1.46 

Sock  Eye.  96/ %s 2  B0 

Red    Spring.   4S    Is      doz.     .     . 
Red   Spring,  96/%8.    do/.    .    .     .      2.45 
Red  Cohoes,    IS   Is     do/.    .     .     .     3.50 
Red  Cohoes    '"'>  y»s.  doz.   .    .    .     ISO 
Pink    (rose),    1^   Is     doz.     .     .     . 
Pink  'ti/Vfcs.  doz.    ...      1  :'." 

White  Spring,  48  i>  doz.  .  .  .  2.40 
chums  blancs,  4S/ls.  doz.  .  .  2  i"> 
('hums  blancs,  96/%s.  doz.  .  .  1.15 
Maquereau,  48/ls.  plate  .  . 
Harengs.  48/s.  (sauce  tomate)  2.15 
Harengs     fum>  i  sauce 

tomate) 

Haddock.   48    fts.    doz 

Haddock,   48/ls.   doz 

Clams,    is    ijs    ,|,,/. 

Unities,    1^4.     10    onces.    doz.     .     . 
Unities.    24.      5    onces.    doz.    .     . 

Homards,  4s  's 

Crevettes,   18   i'L-  onces   .... 
Crevettes.  -I  8%  onces  .... 
Sardines  Brunswick,   caissi 
Sardines  canadiennrs    a    Fliuile 

d'olive 10  00  a 

Yiande     de    crabe     (japonaise) 

douz 

Clams    (riviere)    (1  lb.)   douz.    . 

LES  MEILLEURES  FEVES 
VENDENT  BEAUCOUP 
Feves.  Pois  —  II  vaut  la  peine  de 
noter  que  les  meilleures  varietes  de 
feves  triees  a  la  main  sont  celles  qui 
se  vendent  le  plus.  Le  marche  est  de* 
cidement    ferme    pour   ces   feves    et    il 


•J  15 
1.95 
3.30 
2.05 

2.r,r. 

2.55 

4.85 
6  2:. 

20  00 


6.50 
1.90 
SE 
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est  tres  remarquable  qu'un  tel  chan- 
gement  so:t  arrive  sous  forme  de  re- 
duction d'approvisionnements.  Car, 
comme  la  chose  a  ete  signalee  il  y  a 
quelques  mois,  le  surplus  n'etait  pas 
tres  considerable.  Les  ventes  de  ['ex- 
portation et  domestiques  ont  pris 
d'immenses  quantites  pour  I'usage 
immediat. 
Nous  cotons: 

Feves    canadiennes,    tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.00  5.60 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  r^colte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

DES  NOIX  ETRANGERES  SONT 
ATTENDUES  BIENTOT 
No:x  —  Les  peanuts  se  vendsnt 
bcaucoup.  Un  approvisionnement  du 
Japon  est  attendu  bientot  et  I'on  rap- 
porte  un  bon  commerce  des  noix  d'ici. 
Le  ton  fort  general  se  manifeste  sur 
diverscs  varietes  et  avec  un  bon 
marche  de  ventes  aux  Etats-Unis,  les 
approvisionnements  n'ont  pas  ete  te- 
rms longtemps  sans  que  de  bonnes  of- 
fres    n'aient   ete   faites. 

Amandes,   la  lb 0.23 

Amandes  (ecal^es)    ....   0.55  0.56 

Amandes   (Jordan) 0.70 

Noix  du  Br^sil   (nouvelles)    ....  0.20 

Ncix  du  Br£sil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Avelines    (Sicile),   la   lb.    .   0.27  0.30 

Avelines    Barcelone 0.31 

Noix   Hickory    (grosses    et 

petites) 0.10  0.15 

Peanuts    (roties)    — 

Jumbo 0.19  0.20 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Erases    No    1,    Espagnoles  0.19  0.20 

Ecal6es  No  1 0.15  0.15J 

Peanuts    (salves)   — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassees,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb !    .    .    .    .   0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,      Nouvelle-Orleans. 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Ncix  (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles     de     Na- 

p'es) 0.23  0.25 

Noix  (6cal6es) 0.78  0.80 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30  0.33 

NOUVEAUX  PRIX  PLUS  ELEVES 
POUR  LES  FRUITS  SECS 
Fruits  sees  —  Les  importateurs  at- 
tendent  encore  les  prix  des  recoltes 
de  fruits  sees  de  la  presente  saison. 
II  est  apparent  qu'il  y  aura  encore  des 
hausses  sur  les  diverses  lignes  de 
pruneaux,  abricots,  peches  et  raisins, 
qui  sont  toutes  a  la  hausse.  Les  stocks 
locaux  sont  presque  tous  epuises  dans 
plusieurs    lignes. 


Nous   cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs   .    .    .    .- 0.25 

Fancy 0.30 

Pommes   (6vapor£es) 0.22 

Peches  (fancy) '.....  0.27 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16  0.18 

Poires 0.25 

Pelures  (anciennes)  — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18  0.20 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16   onces    .    .    .  0.17     0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,    loose,    3    couronnes, 

la  lb.  .   .• 0.15 

Muscatels,      4      couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepin6  de  choix,  12  onces    ....      0.12 
Epepine  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepin6  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces   .  ,i 0.16 

Sans   pepins,   bleached,    15 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins   (fancy) 0.17 

Valence,   choisi    .    .    .    0.114 

Valence,   4  couronnes,   par 

couches ,    ....     0.114 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16     0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.274.  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces 0.16 4 

Boites  de  50  lbs,  loose   .    .   0.20     0.23" 
Paquets  de  15  onces   .    .    .   0.204  0.23 
Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00     2.60 
Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60     4.75 
Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70     5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12   onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe   de   Calf,    (loose).  0.18     0.22 
"Currants",   Calf.,   paqt.  de 

15  onces 0.20     0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.50 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.75 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior        0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior     0.19     0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60     3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Prunes — 
Californie   (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....     0.22 
80-90s 0.19 


90-lOOs 0.15     0.17 

100-120s 0.14 

LE  MARCHE  DU  RIZ  A  LA  HAUSSE 
Riz,  Tapioca  —  Avec  les  conditions 
qui  existent  actuellement,  une  haus- 
se sur  le  marche  du  riz  est  tres  pro- 
bable. On  dit  que  de  13c  a  14c  la  lb. 
ont  ete  payes  a  New-York  pour  des 
varietes  de  Siam  et  qu'il  y  a  la  une 
demande  apparente  pour  du  bon  riz 
en  grandes  quantites.  Les  marches 
locaux  sont  tres  fermes  et  il  y  a  une 
bonne    distribution    de    saison. 

Nous  cotons: 
Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 15.00 

Honduras 15.00 

Siam 9.75 

Siam  (fancy) 11.00     11.75 

Rangoon   "B" 10.75     11.00 

Rangoon  "CC" 11.50     10.75 

Pakling 11.00 

Mandarin 11.75 

Tapioca,  la  lb.    (seed)    .  .  0.12       0.124 

Tapioca    (flake) 0.121 

Tapioca    (pearl)    ....   0.12       0.124 

LE     MIEL    NOUVEAU    ARRIVE;     LE 
SIROP    D'ERABLE    CHER 
Produits      de      I'erable,     miel  —  Un 
prix    tres    eleve    est    obtenu    sur      ce 
marche    pour   les    produits  de   I'erable. 
Les    acheteurs    semblent    consentants 
a    payer    ie    prix    lorsque    des   approvi- 
sionnements   sont    necessaires     et    de 
grosses   commandes    ont   ets    remplies 
pour  le  sucre.   La  probability  est  qu'il 
va    ce    produire    une    autre    hausse    en- 
core.   Le    miel    nouveau    commence     a 
etre    offert    sur   ce    marche,      mais   en 
petites    quantites    seulement.    Les    va- 
rietes de   Buckweat  en  boites  de  6  lbs 
sont  offertes  a   19c   et  20c   la   lb. 
Nous   cotons: 
Sirop  d'erable — 
Boites  de  13%  lbs   (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites  10  livres,  6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,  12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boites  2%  livres,  24  a  la  cais- 
se. la  caisse 21.30 

Sucre  d'erable  (nominal)    .   0.27     0.30 
Miel  clover:  — 

Comb  (fancy) 0.30 

Comb  (No  1) 0.28 

En  boites,  60  livres 0.26 

En  seaux  30  livres 0.27 

En  seaux  10  livres 0.28 

En  seaux  5  livres 0.28 

Miel    Buckwheat    —   boites    ou 

barils 0.19     0.20 

LE  PRIX  ELEVE  DU  MAIS  REND 
LE  SIROP  PLUS  FERME 
Melasses,  Sirops  —  Seule  la  deman- 
de limitee  empeche  la  hausse  du  prix 
des  sirops  de  mai's,  car  le  prix  du 
mais  a  depasse  tous  les  records.  Tou- 
tefois,  la  vente  du  sirop  de  mais 
blanc  est  assez  considerable.  La  base 
des  deux  lignes  est  strictement  ver- 
me.  Les  ventes  de  melasse  ne  sont 
pas  considerables  et  I'on  dit  que  I'ap- 
provisionnement  disponible  est  plu- 
tot  limite  ici.  Le  ton  reste  ferme  et 
sans  changement. 
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MELASSES   ET   SIROPS 

Sirop  de  ble-d'Inde: — 
Barils,  environ  700  livres  .    .    .     0.07| 

Vi  baril 0.08 

Kegs 0.08.] 

Bones  do  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.15 

Bbites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 5.75 

Boites   de   10   livres,   caisse   % 

do/.,  la  caisse 5.  !•"' 

Boites    de    20    livres,    caisso    Vz 

tloz.,  la  caisse 5.40 

2  galls.,  seau  25  liv.,  chaque  .    .      2.45 

3  galls.,  seau  38V£  liv.,  chaque.     3.65 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     5.90 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.65 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,   la  caisse 6.25 

ISoilcs  de  10  livres,   %   douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 5.95 

Boites  de  20  livres,   %   douz.  a 

la   caisse,  la  caisse 5.90 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
feojtes    2   livres,    2   douz.,   a   la 

caisse 7.oo 

U   barils.  les  100  livres    ....    10.00 

Barils,  les  100  livres 9.75 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse),     4.80 

\ii  Last e  de  la  Barbade        Prix  poor 
nie  de  Montreal 

Punch:  mis 0.98     L.03 

Barils 1.01      L.06 

'-„•  barils 1.03     I  08 

Molasses  Antigoa 

Puncheons o  05 

Barils 0.98 

PAS  CE  REDUCTION  SUR  LE  THE; 
DL3  AVANCES  PROBAELE3 

The  —  II  y  aura  en  ioute  probabi- 
lity des  avances  sur  les  meilleures 
varietco  de  the,  aussitot  que  les 
stocks  actuels  auront  etc  plus  absor- 
bed. Autrement  dit,  les  nouvelles  im- 
portations de  thes  de  1919  couteront 
beaucoup  plus  chers  lorsqu'clles  ar- 
riveront  et  les  prix  au  commerce 
seront  necessairement  plus  eleves 
qu'ils.  ne  le  sont  actuellement.  Les 
thcs  noi.b  sont  particulierement  f;r- 
mes. 

Nous  cotons: 

Pekoe,  Souchongs,   la    lb.    .    0.45     0.47 

Pekoes,  la  lb 0.4!)     0  52 

Orange    Pekoes 0.53     0.55 

Thcs  Japon — 

Choix ii  65     0.75 

Early    Picking 0.55     0.65 

Java 

Pekeos 0.39     0.41 

Orange  Pekoes       0.44     0.47 

Orange  Pekoes  brise  .    0.40     0.43 

Les  quality  tnferieures  de  thcs  bri 
in  nvenl    i  tre    obtenues    des    mar 
chands    de    gros  sur    demande    a    des 
prix   raisonnables. 

LA     CREME      DE      TARTRE      RARE; 

LES    VENTES     D'EPICES 

ACTIVES 

Epices    —    Beaucoup    d'affaires    ont 

ete    faites    ces    jours    derniers   sur    les 

epices  et  les   lignes  similaires.    Le   ion 

du    marche    est    stable,    la      creme    de 

tartre   est   tres    rare.    La    base   de    tou- 

tes    les    lignes      est    maintenue      sans 

changement. 


Allspice 0.20 

Cassia 0.32 

Cannelle — 

Rouleaux 

Pure  moulue 0.35 

Clous 0.45 

Creme   de    tartre    (franchi- 
se,  pure) 0.75 

Americaine   (high  test)  .    .   0.80 

Gingembre 0.28 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

maique) 

Macis 0.80 

Epices   melangees    ....   0.30 
Muscade,  entieres   ....  0.60 

ade,  moulue 0.60 

Poivre   noir 0.38 

Poivre  blanc 0.45 

Poivre    (Cayenne)    ....   0.35 
Epices  a  marinades  ....   0.25 

Paprika 0.65 

Turmeric 0.28 

Acide  tartarique,  la  lb 

laux   ou   en    poudre) .    ... 
Graine    de    cardemome,    la 

lb.,  en   vrac 

Carvi    (carraway)    holl    no- 
minal     0.75 


0.22 
0.35 

0.35 
0.40 
0.55 

0.80 
0.85 
0.38 

0.30 
1.00 
032 
0.70 
0.65 
0.40 
0.50 
0.37 
0.27 
0.70 
0.30 

130 

2.00 

0.80 


Cannelle.   Chine,   la   lb 0.30 

nelle,  la  lb 0.35 

Graine    de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine   de   c61eri,    en   vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix   de   coco   filaraenteu- 

se,   en   seaux 0.21  0.23 

Piments,  entiers 0.20  0.22 

LE     CAFE     SE     VEND     BIEN;      LE 
CACAO     RESTE     FERME 
Cafe,    Cacao    —    Des    aifaires    cDnsi- 
dirables  continuent  d'etre  fait:-s    !ans 

les  cafes  et  les  meilleures  varietls  se 
vendent  bien.  Le  marche  local  est  .'ort 
ct  Ton  ne  s'attend  pas  a  dec  reduc- 
tions, du  moins  pour  le  moment.  Cer- 
tains   rapports    semblent    indiqucr   que 

les  recoltss  de  Santos  seront  peu 
considerables  cette  annee.  II  y  a 
beaucoup  de  cafe  en  vue  pour  lee  be- 
soins  de   la   campagne,   dit-on. 


_j  it1  n  tt  n* 

LA     CAPITALE     AGR1COLE 


LE  PLUS  GRAND  EVENEMENT  ANNUEL  DE  LA  PROVINCE 


28Ao0tl9l965eDt. 

LA  SEMAINE  DU  RETOUR  A  QUEBEC 
En  Route  Vers  Quebec! 

C'egt  admis  que  Quebec  est  la  ville  la  plus  interessante 
de  l'Amerique  au  point  de  vue  pittoresque  et  historique. 

C'est  admis  que  Quebec  est  une  ville  moderne,  possedant 
l'une  des  merveillea  du  monde,  le  fameux  Pont  de  Quebec. 

C'est  admis  que  I'Exposition  Provinciale  en  double  l'attrait. 
Bienvenue  a  tous,  et  Bienvenue  aux  anciens  Quebecois  dans 
cette  grande  semaine  du 

sRetour  a  Quebec 
Profitez  des  facilites 
j£)  de  transport. 
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SOUPE  AUX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 
le  monde — 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez  la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivcz  directement 


Dominon  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


En   ecrivant  'aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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HEZ-IDUS  PLftGE  Mill  HUNK ! 

L'empaquetage  de  la  saison  nouvelle 


DES 


CONFITURES  AUX  FRAI8E8 

ST.  WILLIAMS 


Maintenant 
Fret 


La  qualite  St.  Williams  ramenera  votre 
cliente  lorsque  son  premier  approvi- 
sionnement  sera  epuise. 

Achetez  aujourd'hui  meme  I'assorti- 
ment  qu'il  vous  faut. 

St.   Williams  Fruit   Preservers 

Limited 
SIMOOE  ET  ST-WILLIAMS,  ONT. 


Maclure  &  Langley,  Limited 

TORONTO  Vancouver 


Montreal 


En    ecrivant    aux 


annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant".  s.v.p. 


44 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  18  juillet  1919 


Vol.  XXXII  —  No  29 


Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Les  Remedes  de  Chamberlain  et  des 
Ventes  faciles  semblent  bien  aller 
ensemble.  Depuis  plusieurs  annees  les 
Remedes  de  Chamberlain  ont  ete  des 
remedes  domestiques  —  ils  ont  prouve 
qu'ils  etaient  efficaces. 

Durant  toutes  ces  annees,  ceux  qui  les 
ont  employes  ont  parle  a  leurs  amis  de 
ces  excellents  remedes. 

Et  nous  les  avons  continuellement 
annonces  dans  les  journaux. 

Nous  fournissons  un  superbe  choix  de 
jolies  cartes  de  comptoir,  des  etalages 
de  vitrine  et  des  accessoires  pour  aider 
aux  ventes. 

II  est  tout  naturel  que  vos  clients 
demandent  les  Remedes  de  Chamberlain 
— et  ils  le  font — et  c'est  la  raison  pour 
laquelle  nous  disons  :  "Les  Remedes  de 
Chamberlain  et  des  Ventes  Rapides 
semblent  bien  aller  ensemble." 

The  Chamberlain  Medicine  Co.,  Toronto,  Can. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.s 
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Mets    Prepares   de 

CLARK 


Boeuf  Sale  Ragout  Anglais  Queue  de  Boeuf  a  l'Etuvee 

Saucisse  Cambridge  Hachis  de  Boeuf  Sale  Langue  pour  Lunch         Rosbif 

Pattes  de  Cochon  Desossees  Rognons  a  l'Etuvee  Saucisse  de  Geneve 

Boeuf  a  la  Mode  Langue  de  Boeuf 

QUALITE  GARANTIE 

Soupes  concentrees  de  Clark 
Viandes  en  Pots  de  Clark 
Etc.,  Etc. 

ACHETEZ  MAINTENANT. 


Feves  au  Lard  de  Clark 
Beurre  de  Peanuts  de  Clark 
Diner  Bouilli  Canadien  de  Clark 

TOUS  DE  BONNE  VENTE. 


W.  Clark,  Limited 


Montreal. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Kouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S  FAVORITE 


Fruits  et  Legumes 


EN  GEOS 


Commandes  de  la  campagne 
par  telephone,  telegrammes  ou 
lettres,  executees  promptement. 

Livraison  speciale  pour  Montreal. 


NAP.   MORRISSETTE 

IMPOHTATEUR 

18  Place  Jacques-Cartier 

MONTREAL 

Tel.  Main   845. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant"*   s.v.p. 
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57a 


Les  57  Varietes  de 
Heinz  sont  des  Produits 
de  Qualite 

La  qualite  preside  a  la  preparation  des  57 
Variet6s  de  Heinz,  des  le  debut  jusqu'a  la 
fin  et  toujours.  Le  maintien  de  cet  ideal 
a  place  ces  produits  en  tete  de  leurs  con- 
currents et  leur  a  valu  l'approbation  de 
milliers  de  consommateurs.  II  est  avan- 
tageux  pour  vous  de  vendre  et  de  recom- 
mander  les  57  Varietes  de  Heinz. 


H.  J.  HEINZ  Company 


^ 


Tous    les    produits    de    Heinz    vendus    au 
Canada  sont  faits  au  Canada. 


SX 


Nos  Biscuits  Sodas  'Select 

sont  comme  leur  nom  lindique, 

des    Biscuits  de  CHOIX 

Depuis  plus  de  trente-cinq  ans  nous  avons  consa- 
cre  nos  efforts  a  perfectionner  nos  procedes  de  ma- 
nufacture de  facon  a  assurer  a  notre  clientele  tou- 
jours croissante  un  produit  qui  donne  une  satisfac- 
tion  maximum  pour  la  valeur  recue. 

[-'augmentation  considerable  de  nos  ventes  nous  a 
prouve  que  nous  avions  reussi  a  atteindre  ce  resul- 
tat,  mais  nous  ne  nous  reposons  pas  sur  ces  succes 
et  continuons  notre  marche  en  avant,  vers  le  progres. 
En  meme  temps  que  nous  cherchons  journellement 
a  ameliorer  notre  production,  nous  ne  negligeons 
rien  pour  faire  de  notre  SERVICE  au  marchand  un 
element  important  de  la  popularity  de  nos  Biscuits. 
Nos  voyageurs  visitent  continuellement  les  mar- 
chands  de  la  Province,  empresses  a  leur  montrer  nos 
echantillons.  Voyez-les  ou  ecrivez-nous  si  vous  n'avez 
pas  recu  leur  visite.  Nous  nous  ferons  un  plaisir  de 
vous  faire  parvenir  des  echantillons  de  nos  lignes  de 
vente  assuree  et  d'un  profit  remunerateur  pour  votre 
magasin. 

DEMANDEZ  NOS  LISTES   DE   PRIX 

The  Montreal  Biscuit   Co. 

MANUFACTURERS     DE 

BISCUITS    ET    CONFISE/RIES 

MONTRE^X 


POUDRES  NERVINES 

OeMATHIEU 

Pour  lous les  Man?  delete  et  Nevralge 


Vous  obtiendrez  d'excellents  resultats  dun 
Kalage  de 

POUDRES  NERVINE  DE 

MATHIEU 

D'autres  epiciers  constatent  que  les  Poudres 
Nervine  de  Mathieu  sont  de  tres  bonne  vente. 
C'liaque  paquet  vendu  veut  dire  un  client  sa- 
tisfait  et  un  bon  profit  pour  vous  dans  la 
transaction, 

Recommandez  les  Poudres  de  Mathieu  contre 
les  maux  de  tete,  la  nevralgie,  1'insomnie  et 
les  troubles  similaires. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 

Proprietaire 
SHERHROOKE  QUEBEC 


L'EUEOPE 


DANS    LE    CREUX    DE    VOTRE    MAIN... 
Si   \  out  I  -ix 

ETABLISSEMENTS    G.    INGLIS 
25    rue    de    I'Ourthe,    Bruxelles    (Belglque). 

TOUT  commercani   doll   avoir  au   molns   UNE    BONNE   Ri:i..\ 
rrii  >N  fn  Europe  pour  etre  tenu  instantanfement  au  oouranl  >1p^ 
runs,   ni. .  s  el   marchandises  europfiennea  nouvellea  »-t  pour  s'y 
adresser   pour    toute   demande   de   source   d'achat    ou    de 

iHimiiis  commerciaux,  <-t.       I'ne  simple  lettre  contenant 

nom,    votre   profession   et    votre   adresse,    mei    ce   service 

otre  disposition. 

Si   voUB  "e  n  BS  pas  aujourd'hui,   nous  perdons   I'NE 

chance  de  faire  ion  avec  vous  aujourd'hui;  mala  vous 

perdez  chaque  jour  CENT  chances  de  dCpasaer  cent    rois  d'au- 

ii  is  commerc.ants  plus  progressifs. 

L'affranchlssement   d'une   lettre   pour   I'Europe   est   de   5c. 


Toutes  les  personnes  interessees  dans 
les  nouveautes  auront  avantage  a  lire  le  pro- 
chain  numero  du  "Prix  Courant"  qui  traitera 
de  facon  detaillee  les  modes  d'automne,  tant 
pour  homines  que  pour  fennnes. 


En,    fcnvnut,     aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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BAKERS  COCOA 

BAKERS  CHOCOLATE 

Procurent  de 
bons  clients  et 
les  conservent 

Ce  sont  les  produits  sur 
lesquels  on  peut  le  plus 
compter,  vendus  avec 
une  garantie  reelle  de 
purete  et  de  qualite  su- 
Traue-MMk  perieure;  prepares  en 
conformite  avec  les  lois  des  pro- 
duits alimentaires  purs;  ils  se  ven- 
dent  couramment  et  assurent  un 
rapide  ecoulement  de  stock. 

WALKER  BAKER  &  CO.,  Ltd. 

Montreal,  Canada 
Dorchester,  Mass. 

Fondle  en   1780 

License   de   la   Commission   des   Vivres 
du  Canada  No  11-GOO 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 

Pondus  et   Plume 

Demandes  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Exige  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Re^ulier  et  a  Tail 


COTE    &    LAPOINTE 

Enr. 
287   rue   Adam,    MAISONNEUVE 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream   Soda 
Lemon   Sour 
Cherry  Cream 
Champagne    Kola 


Cidre    Champagne 
Cidre  de  Pomme 
Eau   Minerale 
F  raise 
Orange 
Siphon,   Etc. 


35  rue  Frontenac,  ;™phone 


LASALLE  256 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri^taire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,   $3.50    et 

$4.00    pa 

r  jour. 

Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  bten  en  vue  dans 
votre    magasin. 

BRODIE   &    HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  436 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  8t  GUILLET 

NOTAI  HES 

Argent  a  prgter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  dn  successions,  Examens  de 
titres,  Ditficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TKOIS-RIVIERES 


ALLUMETTES- 

EX    SEAUX    A    INCEJSTDIE 

Au  premier  abord,  ce  titre  peut  parattre  un  peu  disparate  sur  la  meme  page,  mais  si  I'on  considere  qu'il  s'agit  ici 
des  allumettes  d'Eddy,  vous  admettrez  facilement  qu'elles  meritent  d'occuper  cette  position,  car  les  ALLUMETTES 
D'EDDY    NE   SONT   PAS   UNE    MENACE    D'INCENDIE. 

LES   ALLUMETTES   "SILENT  FIVE"  D'EDDY 

sont  chaleureusement  recommandees  par  les  agents  et  les  inspecteurs  d'assurance  contre  le  feu.  Le  fait  qu'elles 
s'eteignent  toutes  seules,  les  placent  dans  une  classe  a  part,  et  leur  emploi  joint  a  celui  du  FAMEUX  SEAU  EN 
FIBRE  DURCIE  D'EDDY  devient  de  plus  en  plus  une  "MESURE  DE  PRECAUTION"  dans  nombre  des  plus 
grandes    usines   du    Canada. 

En  votre  qualite  de  marchand,  vous  etes  interesse  a  la  protection  contre  le  feu.  Placez  en  stock  des  allumettes 
et  des  seaux  en  fibre  durcie  d'Eddy  et  vous  ferez  tout  ce  qu'il  vous  est  possible  de  faire  pour  votre  protection  et 
celle  de  vos  clients. 

THE  E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL,    CANADA. 


STANWAY- HUTCH  INS   LIMITED 


IMPORTATEURS  GENERAUX 


THES 


CAFES 


Notre  organisation  fondee  par  nombre  d'annee  d'exoerience  comme  importateurs,  agents  et  experts  en  Thes,  et 
une  source  de  renseignements  tous  speciaux,  comprenant  ce  milieu  et  les  marches  etrangers,  sont  d'nne  grande  assis- 
tance aux  acheteurs. 

Renseignez-vous  en  nous  ecrivant  avant  d'acheter. 

Nous  voulons  donner  aux  acheteurs  un  service  qu'ils  n'ont  pas  encore  eu  dans  ce  pays  et  nous 
comptons  etre  en  mesure  de  le  faire. 

18  RUE  ST-ALEXIS,        -        -        -        -        ■       MONTREAL. 
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Renseignements    de    Trois-Rivieres    et    d'Arthabaska 


BUREAU      D'ENREGISTREMENT 
CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 


Semaine   du   S   au    14    juillet 


ente     Antoine  Bourasaa  a  Adam   Bourassa. 
ente — Theodore    L<  may   a    J.    H.   Gaillardetz   et   al. 
ail — La  Couronne  a  The  Canada  Iron  Foundries, 
ail — National   Shipbuilding  Corp.  a  The  Molsons   Hank. 
•bligation — J.  H.  Gaillardetz  et  al.,  a  Ernestine  Croteau  el  al. 
'  ni  i      Gelinas  et  Jourdain   a  John    B.   'A.   Richer. 
nil  lance    partielle-    Banqui    d'Hochelaga   a    Alfred    J    Gouin. 
uittance— The  Shaw.  w.  &  P.  Co.  a  Arthur  Bertrand. 
ransport      Frank   Pellerln  a  Arthur  Bellemare. 
bligation — Anna  Beland   a  Clair  et   Emery   Massicot  te. 
bligation — Caleb  Bordeleau  a  Milton   Nadeau. 
bligation     Edouard  S.  de  Carufel  a  Alphonse  Perron, 
bligation— Ovila  Bulsson  a  Dame  Edouard  Perron, 
bligation— CloviB    lean  a  Omer  Marchand. 
ente — Oscar  Leblanc  a  Arthur   Martineau. 
ransport — Omer  Gauthier  a    Alfred    Bournlval. 
Quittance — Alfred   Bournlval  a    Alfred    Bournlval. 
ente — Jos.  L.  Durand  a  Emile  Harnois. 
ente — F.  X.  Vanasse  a  Ovide   Milot. 

esiliation  de  vente — J.   H.   Desaulniers   VS   Laurent    II     Beau 
lieu. 

J    II    Desaulnlers  a  J.  A.  Pelletler. 
ente — Cie  des  Terrains  Shaw    Palls  8   Louis  Gauthier. 
cute      Henri    Scatalomi    a     Louis    Gauthier. 

enie     l.  T.   Pedneaull   a    Achilb    Bergeron 
ente     P.  x.  Lambert   a    Philippe  Dubuc. 

ransport — Cie  des  Terrains   de   Shaw     Falls  a   Joseph    Collel 

ulttance — Percepteur  du   Revenu  a   Succ.  Odelie   Huard. 

ente — Etienne  Moisan  el   al..  a   Dr  J.   P.  Gadbois. 
rocuraiion— Rev.   P.  T    Gelinas  a   C.   F.   x.  Gelinas. 
ente     Rev.  P.  T.  Gelinas  a  The  Burrlll  Lumbei 
uittance     Dame  il    H    Lacombe  a  Dame  Clarisse  LevasBeur. 
ain-levee     Dame  Flore   Beauchemln  a   Dame  Plore  Perron, 


CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 


Semaine   du   8  au    14  juillet 


JUGEMENTS   COUR    DE   CIRC1  IT 


llre.l  Giroux  vs  C.   E.  St-Onge,   $74.54. 

rthur  Lemieux  vs  Donat  Charesl  el   Raoul  Boiavert,  mis-en- 
cause.  $3.45. 

avier    Lemieux    vs    Donat    Charesl    et     Raoul    Hoisvert.    nils- 

en-cause.   $23.38. 
eorges    Lemieux    vs    Donat    Charesl    et     Raoul    Hoisvert.    mis- 

en-cause.    $40.75 


ACTES    ENREGISTRES    AU     BUREAU     D'ENREGISTRE- 
MENT   D'ARTHABASKA 


Du   7  au   12  juillet   1919. 


uittance  Alphonse  Moreau  a  .Mine  Joseph  E3.  Haril,  $324.44. 
uittance  Mine  <  61ina  Crot*au  a  Mine  Joseph  E.  Haril.  $600. 
uittance — Succ.  Dame  Delvina  Proulx  a  Jos.  E.  Haril.  $900. 
ransport    de    droits    succ.    par    Emile    Hlanchette    a    Octave 

Blanchette. 
ransport    de    droits    succ.    par    Mme    Lizzie    Blanchette    au 

meine. 


Vente — Gregoire   Roberge  a  Mme   Caroline   Roberge,   2    | 

et  67,  St-Paul.  $600  dues,   (acte  date  du  22  octobre  1912.) 
Testament — Ludger    Pellerin    a    Mine    Anna-Bella    Talbot,    au- 

cun  immeuble. 
Vente — J.  Edouard  Alain  a  Felix  Beaudet,  p.  454.  Arth.   Ste- 

Victoire,  $2,200,  $600  a/c. 
Donation — Mine   Caroline    Roberge   a    Donat    Lafontaine.    2    ]). 

66  et  67,   St-Paul. 
Vente     Achille   Houffard   a   Adelard   Camire.   p.    128   et    au 

St  Norbert,    $11,500,   7,100   a/c. 
Obligation— Adelard   Camire  a.  Theodore   Row   136   el   au 

St-Norbert.   $2,600. 
Vente — Wilfrid   Binette  a   Napoleon   Nolette,  p.  n.   i 

autree    St<   Helene,  $2,100,  $9nn  a  c. 
Obligation     Napoleon   Nolette  a   Alexis    Pepin.   ::.".4.   et    aul 

Ste-Helene.   $l,oon. 
Vente     Louis   Poisson  a   Amedee   ("barest.   p.   245  el   aul 

Ste-Helene,   • 
Donation    -Francois     Perraull     a    Arthur    Perrault,    TID.    Ting- 
wick 

Testament  Isidore  chaine  a  Mine  Dellma  Desharnals,  '•■ 
bad.  p    196,  Ste-Victoire. 

Mariage  .1  Maurice  Laganiere  el  Mile  Olive  Blais,  separa- 
tion de  biens. 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE    12 
JUILLET    1919. 


Comte  d'Arthabaska 


ACTIONS    EN    COUR    SUPERIEURE 


P.   R.   Haril   vs  Adelard   Leblanc.  St-Fort  unat  de   Wolfe.   $119.74 
Francois    Lefebvr-    vs    Alphonse    Rioux.    de    Warwick.    $164.40 

Corporation   de   Victoriavilh      va   Dame    Emm.     Richard    de 

Montreal     $121 
Robert     I     Leavctoft    vs   Corp    Cointe   de    Megantic   de    PI 

ville.    $1,100.00 

J.    A     Luneau    vs    Alp.    Hlanchette.    Defend  .   et    J.    P.    II.    M 

cotte.  mis-en-cause,  action  en  bornage. 


ACTIONS    FN    ('OCR    DE    CIRCUIT 


Wilfrid   I.aliberte  vs  Oliva   Lewis.-,.  111 .  de   Daveluy villi 

Corp   de  Victorlaville  vs  Onem.  Desharnals,  de  Victoriaville 
$68.64 

Dame   Albert    Lemieux   vs   Onesime   Simoneau.   de    Plessisville 

$69.24. 
Cie    Industries    Cantin    vs    Georges      Morin.    de    Sherbrooke 

$76.24. 
Eugene  H    Godin  vs  Joseph  Plourde,  de  Daveluyvill 


JUGEMENTS    EN    COUE    SUPERIEURE 


.1    x    Turcotte  vs  Charles  Manseau,  de  Montreal    Jugemenl 

contre   defendeur   pour   $f>19.56. 
Asbestos  Corp.  of  Canada   vs  Joseph    II     Clouticr.  de   Thetford 

Mines     Jugemenl    contre    defendeur    pour    $455.00. 


JUGEMENTS    FN    COUR    DE    CIRCUIT 


J.  B.  Blais  Enrg    va  Ulric  Larivee,  de  Ham  Nord.  Jugemenl 

contre  le  defendeur  pour  $2S.1."> 

J.  B.  Blais  Enrg.  vs  S.  Richer,  de  Hani  Nord.  Jugement  con- 
tre le  defendeur  pour  $22.60. 
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LA  CONSTRUCTION 


CAP    DE    LA   MADELEINE 

Residence  de  $5,000  au  Pare  Roy, 
pour  J.  A.  Roy.  On  est  a  preparer 
les  plans  de  cet  edifice,  qui  aura  deux 
stages. 

Deux  residences  de  $5,000  sur  la 
route  nationale,  pour  Wilfrid  St-Ar- 
neault. 

Bungalow  de  $6,000,  pour  J.  A.  Koy. 
On  achetera  tous  les  materiaux. 
CHAMPLAIN 

Residence  d'ete  appartenant  a  Ar- 
thur Dufresne,  Hotel  Dufresne,  de 
Trois-Rivieres,  detruite  par  le  feu. 
Les  pertes  se  chiffrent  a  $4,000,  cou- 
vertes  par  les  assurances. 
CHICOUTIMI 

Residence  de  $15,000,  pour  Elzear 
Levesque.  Les  fondations  sont  cora- 
mencees  et  le  travail  sera  fait  a  la 
journee.  La  brique,  la  plomberie  et 
les  appareils  de  chauffage  ne  sont 
pas  encore   achetes. 

BEAUPORT 

Maison   de   club,   appartenant  a   Al- 
phonse  Latouche,  detruite  par  le  feu. 
Pertes:    $2,000.     On  reconstruira,  mais 
l'on  ne  sait  pas   encore  quand. 
BLACK    LAKE 

College  de  $40,000,  pour  la  commis- 
sion scolaire.  Le  contrat  a  ete  ac- 
corde  et  les  travaux  doivent  commen- 
cer. 

LEVIS 

Fabrique  de  jouets  de  $20,000,  sur 
la  rue  Chabot,  pour  Shaienks  &  Frere, 
8  Gunette,  4  etages,  60x80,  construc- 
tion en  brique.  Les  murs  sont  com- 
mences. 

LORETTEVILLE 

Boulangerie  de  Cyris  Lanouette,  de- 
truite par  le  feu.  Pertes:  $3,000.  On 
reconstruira,  mais  la  date  n'est  pas 
encore   decidee. 

MONTREAL 

Deux  residences  de  $5,000  chacune, 
sur  l'avenue  Addington  ,N.  D.  G., 
pour  J.  E.  Marcil,  555  avenue  Oxford 
ou  90  rue  St-Jacques. 

Residence  de  $7,000  sur  l'avenue 
Willow,  Westmount,  pour  C.  J. 
Brown,  4263  rue  Ste-Catherine  Ouest. 
La  quincaillerie,  les  planchers,  le  bois 
et  la  brique  ne  sont  pas  encore  ache- 
tes. 

Modifications  et  additions  a  une  re- 
sidence (14  plain-pieas)  $25,000,  421 
rue  Sherbrooke  Est,  pour  le  Dr  Eu- 
dore  Dubeau,  bureau,  308  rue  Sher- 
brooke. 

Residence  de  $4,000,  sur  la  rue 
Champigny,  pour  J.  O.  Lemieux,  2244 
rue  Notre-Dame   Ouest. 

Synagogue  de  $100,000,  angle  des 
avenues  Esplanade  et  Fairmount, 
pour  la  congregation  B'Nai  Jacob.  Ar- 
chitecte:  C.  Dufort,  195  rue  Ste-Ca- 
therine   Est. 

Residence  et  garage  de  $16,t)00, 
Strathcona  et  Sherbrooke  Ouest,  pour 
le  Dr  Francis  J.  McNaughton,  4620 
Ste-Catherine  Ouest.  Le  proprietaire 
l'occupera. 

Deux  residences  semi-detachees,  de 
$18,000,  sur  l'avenue  Grosvenor.  No- 
tre-Dame de  Graces,  pour  J.  H.  Hand. 
4865  rue  Sherbrooke  Ouest. 

Residence  de  $7,000,  pour  six  fa- 
milies, 404  rue  Dufresne,  pour  Adol- 
phe  Gagnon,  305  rue  Dufresne.  Tout 
le   travail   sera  fait  a  la  journee.    La 


quincaillerie    n'est    pas    encore    ache- 
tee. 

Douze  residences  de  $3,500  cha- 
cune, sur  l'avenue  Northcliffe,  Notre- 
Dame  de  Graces,  pour  S.  D.  Val- 
lieres,  370  avenue  Marlowe,  qui  est 
sur  le  marche  pour  Une  grande  quan- 
tite  de  tuiles  rouges  et  bufle. 

Plain-pieds  de  $5,200,  pour  3  fa- 
milies, sur  l'avenue  Stadacona,  pour 
Nap.  senecal,  221  rue  Prefontaine.  La 
brique,  le  bois  et  la  quincaillerie  ne 
sont  pas   encore  achetes. 

Nouveau  systeme  de  plomberie 
dans  le  garage  municipal,  sur  la  rue 
De  Fleurimont.  On  demande  des  prix 
pour  ce  travail.  M.  Emile  Lepage,  32 
rue  St-Vincent,  qui  fera  le  travail  en 
ardoise,  est  sur  le  marche  pour  un  lit 
de  ce  dernier  materiel. 

Modifications  a  une  residence, 
$12,000,  724  haut  de  l'avenue  Belmont, 
Westmount,  pour  Asher  Pierce,  724 
Haut  de  l'avenue  Belmont.  Les  ma- 
teriaux  ne  sont  pas  encore  achetes. 

Fabrique  de  chaussures  pour  la 
Smardon  Shoe  Co.,  Ltd.,  533  rue  Visi- 
tation. L'architecte  qui  est  a  prepa- 
rer les  plans  n'est  pas  nomme.  On 
s'attend  de  commencer  les  travaux 
d'ici  un  mois. 

Garage  de  $3,800,  en  arriere  de  l'a- 
venue Strathcona,  Westmount,  pour 
Wm.  Levy,  488  avenue  Strathcona, 
Westmount. 

Garage  de  $2,200,  en  arriere  du  No. 
4183  rue  Sherbrooke  Ouest.  pour  Sam. 
Hart.  On  achetera  tous  les  mate- 
riaux. 

Residence  de  $26,000  sur  l'avenue 
Davaar,  Outremont,  pour  Geo.  W. 
Goodbody,  545  rue  Durocher.  Une 
partie   seulement   des   materiaux   sont 

o  fill  £}+  (^G 

Residence  de  $5,000  sur  l'avenue 
Chapleau,  pour  Jos.  April,  2376  rue 
Amity.  La  quincaillerie  n'est  pas  en- 
core achetee. 

Residence  de  $3,000  sur  l'avenue 
Rosemont,  Westmount,  pour  E.  E. 
Fairman.  116  avenue  Arlington,  West- 
mount. 

Residence  de  $12,000  sur  l'avenue 
Western.  Westmount,  pour  Chas.  J. 
Brown.   4263  rue   Ste-Catherine  Ouest. 

Entrepot  de  $20,000  sur  l'avenue 
Bennett.  Maisonneuve,  pour  la  United 
Shoe  Machinery  Co.  of  Canada,  227 
rue   Craig  Ouest. 

Addition  dun  etage  a  un  entrepot 
de  produits  chimiques  pour  Frank 
Horner,  Ltd.,   3S  rue  St-Urbain. 

Edifice  a  bureaux  de  $35,000,  sur  la 
rue  Mill,  pour  la  William  Davies  Co.. 
Ltd.,  rue  Mill. 

Deux  residences  de  $7,500  chacune, 
sur  l'avenue  Lazard,  Mount-Royal, 
oour  la  Canadian  Northern  Montreal 
Land  Co..  Ltd  .  263  rue  St-Jacques. 
La  brique.  le  bois  et  la  quincaillerie 
ne  sont  pas  encore  achetes. 

Residence  (3  plein-pieds)  de  $5,000, 
pur  l'avenue  Stadacona.  pour  Nap. 
Senecal.  221  rue  Prefontaine.  qui  est 
sur  le  marche  pour  des  materiaux. 

Garage  et  residence  des  chauffeurs, 
$12,000,  en  arriere  du  No.  365  avenue 
Redforn,    pour   Armand    Chaput. 

Residence  de  $2,000,  sur  la  rue 
Drolet,  pour  John  Walsh.  3280  rue 
Drolet.  qui  est  sur  le  marche  pour  du 
bois   et  de  la  quincaillerie. 

Extension  au  College  Loyola,  sur  la 
rue  Sherbrooke  Ouest,  nour  les  Peres 
jesuites.      Rev.   W.    J.    Hingston. 

Moulin  a  scie  de  $6  000.  sur  l'ave- 
nue Chapleau,  pour  Geo.  C.  Goodfel- 
low,     511    rue     Ste-Catherine     Ouest. 


Tout  le  travail  sera  fait  a  la  journee 
et  Ton  achetera  tous  les  materiaux. 

Fabrique  de  chaussures  de  $85,000, 
aur  l'avenue  Aird,  pour  la  Tetrault 
Shoe  Mfg.  Co.,  331  rue  De  Montigny 
Est.  La  brique,  l'acier,  le  bois,  les 
planchers  et  la  quincaillerie  ne  sont 
pas   encore  achetes. 

Addition  a  l'Hotel  Queens,  $60,000, 
2  rue  Windsor,  D.  Raymond,  gerant. 
Les  materiaux  ne  sont  pas  encore 
achetes.  Le  contrat  a  ete  accorde  et 
les    travaux    doivent    commencer. 

Fonderie  de  $12,000,  sur  la  rue  St- 
Patrice  pour  la  Canadian  Steel 
Founderies,   Ltd.,   120   rue   St-Jacques. 

Modifications  a  une  residence 
(pour  5  plain-pieds),  74  rue  Mance, 
pour  A.  H.  Manningham,  74  rue 
Mance. 

OUTREMONT 

Chalet  de  necessite  de  $4,000,  pour 
le  conseil  de  ville.  L'ingenieur  J.  A. 
DuChastel,  543  chemin  Ste-Catherine, 
a  recommande  ce  chalet  de  necessite 
pour  le  pare  et  il  sera  construit  d'ici 

peu.  .  ,,jl 

Modifications  et  reparations  a  1  ho- 
tel de  ville,  $16,100,  sur  le  chemin 
Ste-Catherine.  L'argent  a  ete  vote 
par  le  conseil.  Le  travail  va  com- 
mencer bientot. 

Garage  et  modifications  a  un  edi- 
fice $4  000,  821  avenue  Durocher, 
pour    Riley    Hern,    321   avenue   Duro- 

ch.6r 

Bain  public  de  $50,000.  L'ingenieur 
DuChastel  a  recommande  ce  bain  et 
il  sera  construit  tres  prochainement. 
Deux  cottages  de  $14,000,  sur  1  ave- 
nue Willowdale,  pour  la  succession 
Cooke,   24   avenue  Dunlop. 

Quatre  cottages  de  $6,000  chacim, 
sur  l'avenue  Champagneur,  pour  A. 
Beauchemin  &  Cie,  450  Pare  Lafon- 
taine.  La  quincaillerie  n'est  pas  en- 
core achetee. 

Residence  de  $10,000  sur  1  avenue 
Hartland.  pour  J.  O.  Lavergne,  751 
avenue  Hartland. 

QUEBEC 
Reparations   a  un  magasin,  $12^)00, 
80  rue  St-Paul,  pour  la  Mechanic  Sup- 
ply Co.,   80  rue   St-Paul. 

Edifice  convert!  en  un  magasin  et 
unt  residence,  273  rue  St-Joseph,  pour 
Alexis  Drouin,  216  rue  St-Frangois. 
Entrepot,  1250  rue  St-Valier,  pou 
rimperial  Oil  Co.  Gerant:  John  Lain 
Addition  au  seminaire,  $150,000  pou 
le  seminaire  de  Quebec,  rue  Ste-Fa 
mille.  Superieur:  Mgr  Frs  Pelletier. 
Architects:  J.  S.  Bergeron,  103  rue 
St-Jean. 

Entrepot  de  $50,000,  pour  Terreau 
Racine,  194-208  rue  St-Paul.  Constru 
tion  de  6  etages  en  brique  solide. 
POINTE-AUX-TREMBLES 
Extension  a  une  fabrique  de  chaui 
sures,  $40,000,  pour  la  Canadian  Foo 
wear.  Architecte:  C.  Reeves,  83  r» 
Craig  Ouest,  Montreal. 

STE-ANNE-DES-MONTS 
Eglise  et  sacristie  de  $100,000,  pour 
la  paroisse.  Cure:   R6v.  Arthur  Rioux. 
Architecte:   Thomas  Raymond,  43  rue 
Caron,  Quebec. 

ST-BERNARD 
Modifications      a      l'Sglise,      $3,0C 
Cure:  R6v.  P.  Turcotte. 

•  ST-HYACINTHE 
Reconstruction  de  l'usine  k  gaz 
la  Southern  Canada  Power  Co.,  Ltd., 
edifice  Coristine,  Montreal.  On  s  at- 
tend de  commencer  les  travaux  au 
mois  d'aout. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


MARCHE    DE    MONTREAL 
Mercredi  soir,  le  16  juillet  1919. 
Plusieurs  changements  ont  ete  faits 
au   cours   de    la    semaine    sur    les    prix 
de  quelques  commodites  et  parmi   ces 
changements  plusieurs  sont  des  avan- 
ccs   considerables.    Les    pelles,    les    be- 
ches,   etc.,  d'un   autre   cote   ont   baissc 
de   10  pour  cent.    D'autres  declins  ont 
ete    annonces    sur    les    bouts   de   tuyau 
d'arrosage.    Les    ficelles    de    coton,    la 
corde   a   chassis   et   a   auvent,    les   me- 
ches  a  chandelle  et  le  cable  de  coton 
ont   monte.    Les  carabines   Winchester 
ainsi   que   les  fusils  ont  tous  subi    une 
hausse.   Le  cuivre  en  feuille  et  les  di- 
vers  articles    de   cuivre    sont    sur    une 
base  de  prix  avancee,  tout  comme  les 
semelles    a    rapiecage      et    les    talons. 
Une   ligne  de  toiture   preparee   a   mon- 
\e.    Une   avance  d'un   centin    par   livre 
a    ete    enregistree    sur    les    tuyaux    de 
plomb  et   les   rebuts  de   plomb.    L'anti- 
moine  est  plus  cher  et  le  cuivre  est  a 
la   hausse.   Le  ton  du   marche  des   me- 
taux   en    lingots    est   plus   fort.    En    ge- 
neral le  ton  est  fort.  Les  affaires  sont 
bonnes   pour   la   saison. 
LES       CARABINES,       LES       FUSILS 
PLUS    CHERS;    LE    CUIVRE    EN 
FEUILLE    ET    LES    SEMEL- 
LES   AUSSI 
Carabines,  fusils,  cuivre,  semelles — 
Des  avances  ont  ete  faites  sur  le  prix 
des    fusils    et    carabines     Winchester, 
etc.    Le    nouvel    escompte    est    mainte- 
nant   de    15    pour   cent.      Le    cuivre    en 
feuille   est   a    la    hausse.    Les   semelles 
de    cuir    ont    augmente    de    prix;    dans 
certains  cas  cette   hausse  a  ete  de   10 
pour  cent   et   dans   d'autres    plus.    Les 
Nos  121,  se  vendent   maintenant  $4.60 
la    douzaine;     123,    $4.20    et    11,    $7.15. 
Les    Nos    36,    pour   dames    se    vendent 
^5.25   et    les  talons    pour    hommes,    No 
50,    $2.      Les    talons    pour    femmes    se 
vendent  $1.40   pour   le    No  81. 
LES    CORDES    PLUS    CHERES;     DE 
MEME    QUE    LES    FICELLES, 
MECHES,   ETC. 
Corde,    Ficelle,    Meches,    Cordes     a 
linge    —     De     nouveaux     prix     en       vi- 
gueur    immediatement   ont   ete    annon- 
ces  sur   les   cordes   et    les    ficelles.    La 
meche  a   chandelles   est   rendue   a   75c 
la    livre;    les   cordes   a    linge    en    ^oton 
de  30   pieds  de   long   se   vendent   $2.50 
la    douzaine      et    celles    de    48      pieds 
$3.75.    La    corde    a    chassis      se    vend: 
No  6,   la   livre,  75c:    No  7,  74c  et   Nos 
8-12,  71-73c.   La   corde   a   auvent,  bsige, 
se    vend    $2.80    pour    le    No    3'  2,    ?4.20 
pour   le    No   4,  $5.60   pour   le  4'/2,  tan- 
dis      que    I?,    corde    blanche      se    vend 


$2.35,  $3.75  et  $5.20.  Les  ficelles  de 
coton  ordinaires  pour  les  paquets  a 
monte  de  3c  a  68c  la  livre  en  pelo- 
tes,  3  brins  a  72c  pour  4  brins.  En 
la  ficelle  a  3   brins  est  cotee   a 


cones 
66!/2c 

LES 


BOUTS   DE   LANCES: 

PELLES,  LES  CLEFS 

BAISSENT 


LES 


Eouts  de  lance,  pelles,  clefs  —  Des 
reductions  de  prix  ont  ete  faites  :;ur 
les  bouts  de  lance  de  tuyau  d'arrosa- 
ge. Le  nouvel  escompte  est  de  30 
pour  cent  pour  les  4  pouces  et  au- 
dessous  et  70  pour  cent  pour  les  -V/2 
pouces  et  plus.  Les  anciens  escomp- 
tes  etaient  de  60  et  50  pour  cent.  Un 
declin  d'environ  10  pour  cent  a  ite 
enregistre  sur  le  prix  des  pelles  a 
bout  rond  et  carre,  beches,  etc.  Les 
nouveaux  escomptes  sont  de  45  pour 
cent  et  5  pour  cent.  Les  clefs  (wren- 
ches) a  manche  de  couteau  ont  bais- 
se   de    10  pour  cent. 

LES      RIVETS      A      CUIVRE      A       LA 

HAUSSE:     DE    MEME    QU'UNE 

LIGNE    DE    TOITURE 

Rivets,   Toiture   —  Tel    que    nous    le 
predisions     la     semaine     derniere,     les 
pi  ix    des    rivets    de    cuivre    ont    monte. 
Les  escomptes   malntsnant  sont  de   10 
pour    cent,    au    lieu      de    15    piur   cent 
racju,-  les   rivets  et   les  couplets   melan- 
ges:     Pour    les    couplets    seulemert    le 
plus    25    pour    cent    est    encore    en    vi- 
gueur.    Une   ligne  de   to  ture   ordinaire 
ppree"    a    monte    do    ?.5z      le    rou- 
leau   a   $1.60    pour   deux    doibles    ct     I 
$1.90    pour   trois   doubles. 
BEAUCOUP    DE    BrtOCHE   VENDUE: 
LES    CLOUS    RE    VENDENT 
BIEN     4USSI 

Broche  et  Clous  —  Les  fabriquea 
de  broche  ont  fait  un  commerce  enor- 
me  dernierement,  et  cela  est  du  au 
ta it  que  les  marchands  ont  differc  de 
placer  leurs  commandes  plus  tot.  La 
base  est  restee  ferme,  mais  sans 
changement.  La  broche  d'acier  polie 
est  encore  sur  la  base  de  $5.  Un  mou- 
vcment  considerable  de  clous  de  bro- 
che a  ete  fait  et  le  prix  pour  les  clous 
de  broche  et  decoupes  reste  a  $4.75  le 
baril. 
LE  CABLE  DE  COTON  A  LA 
HAUSSE:-   LE   SISAL  FERME 

Corde  et  cordage  —  Le  cable  de  co- 
ton  a  monte.  Les  nouvelles  cotations 
sont:  3-16  pouces,  67-70c  et  plus  gros, 
66-69c.  Le  ton  est  ferme.  La  base  du 
prix  reste  sans  changement  sur  le 
sisal  a  27!/2c.  Le  manile  pur  se  vend 
encore  34c   et   le   mr.nille   anglais,  30c. 


L'HUILE     DE    CHARBON     SE    VEND 

BIEN;     LA    GAZOLINE    EST 

SOUTENUE 

Huile  do  charbon,  Gazoline — L'huile 
de  charbon  s'est  vendue  en  grand:: 
quantite  et  elle  est  beaucoup  em- 
ployee dans  le  moment  pour  les  pos- 
ies i\  petrole.  Les  prix  restent  sans 
changement  a  20-23c  le  gallon.  La  ga- 
zolrne  se  vend  beaucoup  et  son  prix 
reste  encore  a  33c. 

TOUS    LES    ARTICLES    DE    CUIVRE 

A    LA    HAUSSE;    LES   POELES 

CONTINUENT   A    SE 

VENDRE 

Accessolres  et   poeles  —   Le   mouvr- 

ment    des    poeles    se    continue    et    les 

commandes    pour    I'automne      ont    etj 

actives.     Les    prix    sont    tres       ■'ermes. 

Les   articles   de   cuivre   en   general    ant 

subi   une   hausse  de  dix  pour  cent.   La 

base    reste   sans  changement   pour   les 

autres  accessoires. 

PAS    D'AVANCE    MAIS    LE    MARCHE 
DU    FER    STABLE 

Fer  et  acier  —  Une  base  stable  et 
sans  changement  se  continue  pour  les 
divcrses  categories  de  fer  et  d'acier. 
La  demande  d'ete  est  tres  active  et  la 
marche    est    satisfaisant. 

l"i  r    ordinaire    en     barre,    les 

100  His 

Per  ratline,  les  LOO  lbs  ...  .     4  75 

Acier   doux 3  7.". 

Acier  a   machlnerle,   t'mi   fer   .     S s" 
Imi  de  Norvege 12 

Ac  i.  r  a  res  sort i 

Acier  ;'i   piieus 3.1 

Acier   B    bantles 3 . 7 ."> 

Acier   ;'i   oulils    Black    Diamond, 

la  lb 0.18  0.19 

Acier    I'mulu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

PLUSIEURS    PRIX    DES    TOLES    IN- 
DIQUENT    DES    RETENUES 

Toles  et  plaques  —  II  semblerait 
qu'il  y  a  ici  et  la  des  stocks  conside- 
rables, car  la  base  est  encore  incer- 
taine  et  les  ventes  sont  faites  a  des 
prix  differents  de  jour  en  jour.  Aucun 
changement  veritable  n'a  etc  ."ait  au 
cours  de  la  semr.ine.  II  est  ivident, 
malgre  cela,  que  la  base  cotee  est  a 
con  plus  bas  niveau.  Le  volume  des 
affaires  a  ete   raisonnable    ici. 

Nous   cotons: 

T61c  noire   en  fenillcs: 

Lea  100  lbs 

Calibre  10 5  25     G  24i 

Calibre  12 5.30     G 

Calibre   14 5.35     6 

Calibre  16 5   45     G.50 

Calibre   IS  20 G.00     6.35 

Calibre   22-21 0.05      C .  40 

Calibre^   26 0.1; 

Calibre  28 0.40     7.00 
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Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 8.35  9.25 

Calibre  28 8.30  8.85 

Calibre  26 8.50 

Calibres   22  et  24    .    .    .    .   7.70  8.35 

Calibre  16 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8.35 

Calibre   20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  bris6s. 

HAUSSE  D'UN  CENTIN  SUR  LES 
TUYAUX  DE  PLOMB 

Tuyaux  de  plomb  —  Des  avarices 
ont  ete  faites  §ur  les  tuyaux  de  plomo 
et  sur  les  dechets  de  plomb.  La  haus- 
se a  ete  d'un  centin  et  el le  est  en  vi- 
gueur  immediatement.  II  n'y  a  pas  eu 
d'autres  avarices,  mais  la  plupart  des 
autres  lignes  sont  plus  fermes.  Le 
commerce  a  ete  assez  bon  et  la  pers- 
pective est   meiileure. 

Nous   cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12J 

Rebuts  de  plomb 0.13£ 

Courbes    et  trappes   en   plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  b.  3J  la  lb., 

pied  cavre,  la  lb. O.lOi 

Plomb    en   feuilles,   4   &    8   lbs, 

pied  carr6 0.09J 

Feuilles   couples,    %c   extra   et 
feuilles   couples   a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.35A 
Soudure,    strictement,    la    lb.    .     0.31 
Soudure,  commerciale,  la  lb.    .     0.29 

Soudure,  wiping,  la  lb 0.27 

Soudure  a  broche   (No  8) — 

40-60 0.35 

45-55 0.37A 

50-60 0.40J 

Zinc  en  feuilles,  casks    ....     0.17 
Zinc  en  lots  brisks 0.18 

L'ANTIMOINE      EST     PLUS     FORT; 
LES    LINGOTS    SE    VENDENT 

Metaux  en  lingots  —  En  general,  il 
y  a  eu  un  bon  mouvement  pour  les 
divers  metaux.  Les  prix  sont  tre;  fer- 
mes. Le  seul  changement  de  prix  a 
enregirtrer  est  une  avance  sur  I'an- 
tirro'ne. 

Cuivre  —  La  fermete  caracterise  ce 
marcne  et  il  y  a  une  forte  indication 
que  les  prix  vont  rester  fermes.  La 
demande  est  tres  bonne.  Le  prix  res- 
te  a  22c,  22J/2c.  II  est  probable  que 
des  prix  plus  eleves  seront  deman- 
des  d'ici   peu. 

Fer-blanc  —  Avec  le  retrait  des  res- 
trictions sur  I'importation  aux  Etats- 
Unis,  I'interet  s'est  accru  et  Ton  s'at- 
tend  de  voir  le  commerce  prendre  un 
nouvel  aspect.  Le  prix  ici  se  main- 
tient   a   54c. 

Plomb  —  Les  marches  des  Etats- 
Unis  sont  plus  fermes  et  il  n'est  pas 
Improbable  qu'il  y  ait  un  affermis- 
sement  des  marches  locaux.  En  at- 
tendant, les  prix  restent  a  7J4c  la 
livre. 

Antimoine  —  Dix  cents  est  cote 
comme  bas  niveau  ici.  Le  marche  ne 
promet  pas  de  changement  immediat, 


mais  quand  il  sera  fait  ce  sera  une 
avance,  dit-on. 

Aluminium  —  Le  marche  est  facile 
et  sans  changement.  Prix  35c. 

Spelter — La  demande  pour  ('ex- 
portation a  ete  bonne.  Le  ton  est  tres 
ferme   et   le   prix   reste   a  9J4C- 

Fer  en  gueuse  —  Le  ton  du  mar- 
che est  devenu  meilleur.  Les  prix 
restent   fermes    ici    a   $48   la   tonne. 

LA    PEINTURE 

Trois  dollars  sera  probablement  le 
prix  demande  pour  I'huile  de  graine 
de  lin  avant  la  fin  de  la  semaine.  En 
attendant,  peu  de  marchands  donnent 
des  prix  au  commerce  et  la  graine  de 
lin  a  atteint  le  plus  haut  prix  encore 
demande  pour  ce  produit,  soit  $6.04. 
La  plus  basse  et  la  seule  cotation 
faite  pour  I'huile  est  $2.90  et  el  le  peut 
etre  retiree  d'un  moment  a  I'autre. 
Les  stocks  mondiaux  de  graine  de  lin 
sont  peu  considerables  et  il  est  im- 
possible de  predire  quand  les  avances 
arreteront.  La  terebentine,  bien  que 
facile  pendant  une  courte  periode,  a 
reagi  et  elle  a  remonte  a  des  niveaux 
plus  hauts  que  ceux  cotes  la  semaine 
derniere.  Le  mastic  et  le  blanc  de 
plomb  dans  I'huile  sont  fermes  et 
peuvent  hausser  d'ici  peu.  Les  shel- 
lacs sont  rares  et  plus  chers  et  les 
vernis    sont    decidement    plus   fermes. 

LE     PRIX     DU     LIN     ETABLIT     UN 

RECORD;    L'HUILE    DEPASSE 

$2.90 

L'huile  de  graine  de  lin  —  II  n'est 
pas  prudent  de  faire  une  prediction 
quelconque  sur  I'huile  de  graine  de  lin 
et  les  broyeurs  sont  moins  enclins 
que  jamais  a  en  faire.  La  graine  de 
lin  a  atteint  le  niveau  sans  precedent 
de  $6.04  le  boisseau,  mercredi.  Elle 
peut  se  rendre  a  $7.00.  On  rapporte 
que  les  approvisionnements  sont  ra- 
res et  les  broyeurs  ne  peuvent  se 
procurer  de  la  graine  que  sur  une 
base  d'avance.  Les  marchands  de 
gros  (jobbers)  pour  la  plupart  ne 
sont  pas  sur  le  marche  et  ils  ne  don- 
nent pas  de  cotations.  De  I'huile,  dit- 
on,  a  ete  vendue  a  plus  de  $3.00  le 
gallon. 

Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.90 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 2.92i 

5  a     9  barils 

10  a  25  barils 

PLUS  DE  TEREBENTINE;  MAIS 
PAS  DE  REDUCTION 
Terebentine  —  Bien  qu'il  y  ait  eu 
une  certaine  amelioration  en  ce  qui 
regarde  I'approvisionnement,  les  con- 
ditions n'ont  pas  ete  telles  qu'on  I'au- 
rait  desire.   Les  prix  n'ont  pas  baisse 


et  ils  ne  baisseront  pas  probablement 
avant  que  Ton  puisse  se  procurer  des 
approvisionnements  a  bas  prix.  La 
situation  s'est  quelque  peu  amelioree 
ces  jours-ci,  mais  la  reaction  qui  a 
suivi  a  raffermi  les  cotations  du 
marche   de   $1.45   a   $1.60. 

T6r6bentine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 1.40     1.55 

Par  petits  lots  . 

(Empaquetage   extra) 

LE  MARCHE  DU  MASTIC  FERME; 
UNE  HAUSSE  PROBABLE 

Mastic  —  La  hausse  des  prix  'de 
I'huile  de  graine  de  lin  aura  pour 
effet  d'amener  la  hausse  des  prix  du 
mastic.  Nous  ne  sommes  pas  a  une 
saison  de  vente  active  et,  par  suite,  ce 
n'est  pas  un  temps  ou  les  prix  chan- 
gent  generalement.  Le  marche  est 
fort  et  les  augmentations  sont,  dit- 
on,  tres  justifiees. 
Nous  cotons: 
Mastic    Standard: 

Au- 

des- 

sous 

5  1       del 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils    .....    $5.00  $5.25  $5.60 

En  V2  barils  ....     5.15     5.40     5.75 

Par  100  livres   .    .    .     5.85     6.10     6.45 

Par  25  livres    .    .    .     6.10     6.35     6.70 

Par  12%  livres   .    .     6.35     6.60     6.95 

En  boites  3  et.5  lbs     8.10     8.35     8.70 

En  boites  2  et  3  lbs     8.60     8.85     9.20 

En  caisses  100  lbs.     7.15     7.40     7.75 

LES       PRIX       DE       LA       PEINTURE 
VONT    MONTER 

Peintures,  etc.  —  La  hausse  des 
prix  de  I'huile  aura  surement  pour 
effet  de  faire  monter  les  prix  de  la 
peinture  preparee.  Par  suite  de  la  si- 
tuation tres  anormale  des  marches 
de  I'huile,  il  n'est  pas  impossible 
d'anticiper  ces  avances,  et  si  I'huile 
se  maintient  a  sa  base,  comme  la 
chose  est  presque  certaine,  les  pein- 
tures vont  se  vendre  plus  cher.  Cette 
hausse  pourrait  s'elever  a  25c  au 
cours  de  cette  semaine  meme.  II  y  a 
un  bon  mouvement  actif  sur  ce  mar- 
che. 

LES  SHELLACS  PLUS  CHERS;  LE 
VERNIS  FERME 

Shellacs,  vernis  —  Une  base  tres 
nominale  existe  actuellement  pour 
les  shellacs.  Les  cotations  ne  sont  pas 
garanties  par  le  commerce  et  les 
shellacs  sees  en  particulier  sont  tres 
rares  et  tres  chers.  Ces  derniers  sont 
cotes,  par  ceux  qui  en  ont,  a  environ 
$1.25  la  livre.  Le  ton  est  tres  ferme 
sur  le  marche  des  vernis.  Les  matie- 
res  premieres  sont,  dit-on,  beaucoup 
plus  cheres  et  ce  ne  sont  que  les  ap- 
provisionnements achetes  a  bon  mar- 
che, il  y  a  quelques  mois  qui  ont 
permis  aux  manufacturiers  de  res- 
treindre   la   revision  des  prix. 
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E      BLANC      DE      PLOMB      DANS 

L'HUILE  S'AFFERMIT 
Blanc  de  plomb  dans  I'huile  —  II 
st  pas  improbable  que  le  blanc  de 
imb  dans  I'huile  augmente  de  prix, 
it  dependra  du  prix  demande  pour 
uile.  En  attendant  la  base  reste  a 
5.50  pour  les  lots  de  5  tonnes,  $16 
ur  ceux  d'une  tonne  et  $16.36  les 
)  livres   pour   les    petites  quantites. 

PEINTURES 
Mabastine. 

Couleurs  et    blanc — en    paquets  2% 
res,  $8.90  les  190  livres  ,en  paquets 
5  livres,  $8.40  les  100  livres,  f.o.b. 
>ntr6al. 

Liqulde-bronze. 

luide-bronze,  No  1  ..$1.50  $2.00 
iile  de  banane,  gall.  ..$3.50  $7.00 
'.o.b.  Montreal. 

3leu. 

livre 0.11     0.12 

Jouleurs  (seches)  la  livre 

rre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 

ets  de  100  livres 0.07 

rre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

rre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 

lelets  de  100  livres 0.07 

rre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

rre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 

lelets  de  100  livres 0.07 

rre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

le  100  livres 0.15 

rre  de  Sienne  bruise,  No  1,  100 

ivres 0.07 

rre  de  Sienne  brQ16e,  pure,  100 

ivres 0.15 

rt  Imp.  tonnelets  de  100  livres.  .0.25 

rt  Chrome,  pur 0.35 

rome  jaune 0.17     0.31 

rt  Brunswick,  100  livres  ..  ..0.10 
uge  Indien,  Kegs  100  livres  ..0.15 
uge  Indien,  No  1,  Kegs  100  liv.0.06 
uge  V^nitien,  brillant  sup6rieur0.04 

uge    Venitien,    No    1 0.03 

ir  tin,  pur  sec 0.20 

hre  d'Or.  100  livres 0.06V2 

hre  blanche,  100  livres, 0.04 

lire  blanche,  barils 0.03 

hre  jaune,  barils   ..    ..0.03%     0.05 

hre  frangais,   barils 0.08 

hre  sapin,  100  livres  ..0.07  0.08 
uge  Super  Magnetic.  .0.02%  0.02% 

rmillon 0.40 

rmillon  anglais 2.50 

!.o.b.  Montreal,  Toronto. 

COULEURS  A   L'HUILE   PURE 

boites  d'une  livre. 

uge  Venitien 0.20     0.23 

uge  Indien ■  .  .0.30 

une  chrome,  pur 0.53 

hre  d'or,  pur 0.30     0.32 

hre  de  sapin  francais,  pur0.25     0.28 

rts,  purs 0.38 

rres  de  Sienne 0.34 

rres  d'Ombre 0.34 

Ju  Dltra-marin 0.45 

m  de  Prusse 1.00 

m  de   Chine 1.00 

ir  fi» 0.35 

ir  lyoire 0.36 

'ir  de  peintre  d'enseigne  pur   .  .0.40 

jlr  de  marine.  5  livres 0.20 

'o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

'raljte $6.50 

bagloss 3.50 


Code. 

Colle  Ail-Round  Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 

Vitre  Simple     Double 

6pais-       6pais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessus  de  25  ..    ..$16.80     $22.90 

26  a  34 17.80       24.85 

35  a  40 18.35       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  h  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 

Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

fob.  Montreal,  Toronto,  London, 
Hamilton. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 175 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1   96 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces  de  101  a  110  de  largeur, 
contenant  pas  plug  de  100  pieds 
chaque . .3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 
chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vltriers. 

Recouverts    zinc,    $1.45   les    douze    pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.30 

Crown    Diamond     .     .     .     16.00  16.30 

Crown,  pur 16.00  16.30 

Ramsay,  pur 16.00  16.30 

Green  Seal 16.00  16.30 

Moore,  pur 16.00  16.30 

Tiger,  pur 16.00  16.30 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .    .    .     16.00  16.30 

Elephant,    veritable    .     .     16.50  16.80 

Red  Seal 16.00  16.30 

Decorators,   pur   ....     16.00  16.30 

O.  P.  W.  anglais  ....     16.20  16.50 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de  5  tonnes,  moins  10%, 


Vert   de   Paris 

En  barils,  environ   600  lbs    .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48$ 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49" 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,  blanche 4.45 

Elephant,  couleurs 4.05 

B-H  Anglaise,  blanche 4.55 

B-H  Anglaise  , couleurs 4.30 

BH  a  plancher 3.75 

B-H,    plancher-vestibule 4.30 

Minerve,   blanche 4.15 

Minerve,  couleurs 3.90 

Crown  Diamond,  blanche 4.30 

Crown  Diamond,  couleurs 4.05 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..3.75 

B.-H.  Fresconette,  blanche 3.35 

B-H  Fresconette.  couleurs 3.25 

ore,  couleurs,  nuances 4.35 

Moore,  couleurs,  blanches 4.50 

Moore,  peinture  <§gyptienne,  toutes 

couleurs 3  35 

Moore,  peinture  de  plancher  ..    ..3.50 

Moore,  Sani-flat 3.00 

Moore,   Mooramel 7.50 

•lainieson's  &  Crown  Anchor  ..    ..3.80 

<    I'C.  pure,  blanche 4.55 

cr.C.  pure,  couleurs 4.30 

O.P.W,  marque  Canada,  blanche.  4.30 
"iwv  marque  Canada,  couleurs. 4. (it) 
O.P.W,    marque    Canada,    a    plan 

cher 3.50 

O.P.W.  a  raur,  blanche 3.35 

O.P.W.  a  inur,  couleurs 3.25 

Ramsay  pure,  blanche 4.40 

Kamsay  pure,  couleurs 4.10 

Martin-Senour,  100%  blanche  ..  ..4.55 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.30 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.30 
Martin-Senour.  Newtone,  blanche. 3. 35 
Martin-Senour.    peinture    a    plan- 

cher 3.75 

Sh«]  win-Williams,  blanche  ..  ..4.55 
Sherwin  Williams,  couleurs  ..  ..4.30 
Sherwin  Williams,    a    plancher    ..3.75 

Flat  Tone,  blanche 3.35 

Flat  Tone,  couleurs 3.25 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  .  .4.55 
Lowe  Bros..  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.30 
Lowe    Bros..    Hard   drying   floor.. 3. 75 

Mtllotone,  blanche 3.50 

Mellotone,  couleurs 3.35 

Sanitone,  blanche 3.35 

Maple    Leaf,   blanche 4.55 

Maple  Leaf,  couleurs 4.30 

Maple  Leaf,  a  plancher 3.50 

Pearcy,  pr£par£es,  blanches  ..  ..3.75 
Pearcy,   preparees,  couleurs    ..    ..4.00 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
Peinture    "Green    Tree",    couleur 

ordinaire 3.30 

Blanche 3.55 

Vermilion 3.75 

Shellac. 

Blanc  pur,  gall 5.65 

Orange  pur,  gall 4.15 
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"SIMMS" 

sont  les  meilleures  brosses  que  demandent  vos  clients. 


Les  brosses  a  plancher  qui  ne  perdent  pas  leurs  brins  apres  leur  premiere 
semaine  d'usage  —  Les  balais  qui  durent  longtemps  et  balaient  aussi  bien 
que  lorsqu'ils  sont  neufs  —  les  pinceaux  qui  ne  laissent  pas  de  soie  pour 
deparer  la  peinture  —  toutes  les  classes  et  sortes  de  brosses  faites  par 
Simms  sont  les  MEILLEURES  BROSSES  qui  vous  conserveront  vos 
clients  d'annee  en  annee. 

Fabriquees  dans  l'une  des  plus  grandes  fabriques  du  monde,  a  l'aide  des 
machines  les  plus  dispendieuses  et  les  plus  modernes,  les  brosses  de  Simms 
sont  vendues  non  seulement  au  Canada,  mais  dans  l'univers  entier. 

Les  brosses  de  Simms  out  gagne  leur  popularity  grace  a  leur  merite  et 
elles  vous  donneront  un  commerce  tres  profitable.  Ayez-en  toujours  en 
stock.    Donnez  votre  commande  aujourd'hui. 

T.  S.  SIMMS  &  CO.  LIMITED) 

Saint-Jean,  N.  B. 

Succursales  a  MONTREAL,  TORONTO,  LONDON. 


■■■■■■■ 


pour  tout  le  monde 


AJUSTEURS  D'AUTO 

AJUSTEURS  DE  VOITURES 

MANUFACTURIERS  DE 

PANIERS 

POSEURS  DE  TAPIS 

MANUFACTURIERS  DE 

CHAUSSURES 

EBENISTES 

Tetes  qui  ne  se  detacheront  pas 

du    corps  du  clou  et  pointes  qui 

justifieront  toutes  exigences. 

THE  STEEL   COMPANY 
OF  CANADA,    LIMITED, 

MONTREAL  HAMILTON 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toilures  Goudronn^es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  '.'Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 

"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &    CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:    Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


PLAQUES  CANADA 

NOIRES 
POLIES 

GALVANISEES 
Nous   pouvons    coter    des    bas    prix 

A.  C.  LESLIE  &  CO.  Limited 

560  rue  St-Paul  ouest 
MONTREAL 


LES  TRA1NEAUX  GENDRON 

Se   vendent  aussi    facilement    qu'ils   glissent  bien 

Forts,  durables,  ils  donnenl  satisfaction  aux  petits  clients 
qui,  ensuite,  n'en  veulenl  pas  d'autres.     Vendez  un  trai- 

neau  que  les  antics  enfant s  envieronl  et  voudro-it  avoir. 
Ecrivez  pour  avoir  aoa  prix  el  des  renseignements. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  LIMITED 


Rues  Duchess  et  Ontario, 


Toronto,  Canada 


FABRIQUE    DE   LIMES    BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


Douze  Medailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCOItPOREE    EN    1895 


MKDAILLE    D'OK 
Grand  Prix  Special 
Atlanta.   L8 

Catalogue  envoy6  gratuitement  sur  demande  a  toute  personne   Interessee  dans  le  commerce  des»  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphie  (Pe.) 

Propriete  exploitee   par   la   Nicholson    File   Co. 


La  Cloture  a  Volailles  "Perfection  Peerless" 


! ..    coOl    Initial   d'une  bonne  cloture   n'est    pas  plus 
eleve   quo   celui    d'une   cloture    Inferleure —  elle    ne 

donne  pas  plus  do  travail  et   beauenup  plus  He  satis 
faction.      UNE    VERITABLE    CLOTURE— PAS    DU 
REILLIS.      S.  >li.  lei  iunt     faite  —  donnant     line    protection 
ilic   les   gros   animauv.       Haul    et    has    pu    tils 

Intp idiaires  du  No  13 — faite  d'apros  le 

n  Hearth — le  meilleur.    Demandez  des 
lements   sur  nos   clotures   de   ferme  et 
i ion .    Rcrivez   aujourd'hui    pour 
LVOlr  le  catalogue.    11  est   gratis. 

THE   BANWELL-HOXIE  WINE 
FENCE   CO..    Ltd. 
Winnipeg,    Man.  Hamilton.  Ont. 


Si     vous     eprouvez     quelque 
embarras    dans    vos    achats 

CONSULTEZ 

les  Annonces  du 

PRIX   COURANT 

et    ecrivez    aux    arnonceurs 
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La  force  (Tune  hache  depend 
autant  de  son  manche  que  de 
sa  tete. 

LE8  MANCHES  DE  STILL 

— vous   donneront    un   outil    de   travail    plus  fort,  car 
les    MANCHES    DE    STILL   sont   faits   des   meilleurs 
bois  canadiens. 
La  vente  des 

MANCHES    DE    STILL 

surpassent  de  beaucoup  celles  de  toutes  les  autres 
marques. 

II  y  a  une  raison  a  cela. 

Manches  de  hache,  de  pique,  de  marteau  d'ert- 
clume  et  de  marteau  ordinaire,  manches  Cant  Hook 
et  Peavie,  aussi  manches  de  fourche  a  foin. 
La  vente  des  STILL'S  est  payante.  Voici  les  noms 
de  leurs  marques:  "EMPIRE",  IMPERIAL",  "PEER- 
LESS" et  "CHAMPION." 

J.H.STILLMfg.Co. 

ST-THOMAS       -       -       ONTARIO 


Soyez  notre  agent  et  f  aites 
de  Fargent 

Plusieurs  marchands,  grands  et  petits,  dans,  toute  la 
province  de  Quebec,  agissent  en  qualite  d'agents 
pour  nous  dans  le  placement  de  commandes  pour 
clotures  en  fer,  echelles  de  sauvetage,  marquises, 
barrieres  pour  eglise,  bureaux  et  theatres,  grilles, 
ouyrages  d'ornementation  en  fer,  ouvrages  en  til 
nu'iallique  de  toutes  sortes,  armoires  en  aeier,  ta- 
blet les,  cabinets,'  etc. 

11  y  a  de  gros  profits  dans  cede  ligne  pour  l'homme 
qui  place  des  commandes  locales  pour  ecoles,  semi- 
naires,  eglises,  colleges,  hotels  et  autres  institutions 
ainsi  que  pour  magasins  et  fabriques.  11  n'est  pas 
necessaire  dc  tenir  un  stock  dc  ces  marchandises. 
Nous  fournissons  des  dessins.  des  estimes  et  des 
specifications  pour  toutes  les  commandes  que  vous 
obtenes. 
Ecrivez-nous  en  francais,  en  adressant  votre  lettre  a 

M.   F.  X.   QUENNEVILLE 

The  Dennis  Wire  &  Iron  Works  Co.,   Ltd., 


LONDON,  CANADA. 


Papiers  a  Tapisser  STAUNTON 

DESSINS  NOUVEAUX 

COULEURS  NOUVELLES 

TRAITEMENTS  TECHNIQUES  NOUVEAUX 
FINIS  NOUVEAUX 

Cette  nouvelle  p6riode  de  I'histoire  exige  des  idees 
nouvelles  dans  la  decoration  de  la  maison.  Pour 
cela,    ces    papiers    seront    trouves    tres    utiles.       Les 

Papiers  "tout  rognes"  Staunton 


ont  considerablement  augmente  le  commerce  des 
autres  marchands.  Pourquoi  ne  feraient-ils  pas  la 
meme  chose  pour  vous? 

8TAUNT0N8  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 

Salles   de   ventes   a    Montreal:    Chambre   No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


La     Laveuse 
la  plus  Fac 
Actionner 

est  la 


Rapij 
ile  a 


Laveuse 

"CHAMPIflK 

a    Haute   Vitesse 
MAXWELL 

Elle  peut  etre  act  I 
nee  par  un  levU 
main  ou  par  un©;! 
a  manivelle,  ajfc 
a  l'arbre  de  cO' 
horizontal.  La 
est  faite  de  Oyl 
Rouge,  bois  qui  dure  toute  la  vie.  Le  systeme  a  e: 
sion  pour  fixer  la  tordeuse  permet  d'ouvrir  pre 
entierement  le  dessus.     Etagere  fournie  en  plus, 

le  desire. 

La  laveuse  "CHAMPION"  a  prouve  quelle  se 
dait  bien.    Demandez  les  prix  et  autres  details. 

MAXWELLS   LIMITip 

ST.    MARYS    (Ontario) 


En    ecrivant   aux   annonce 
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Voi   XXXII  —  No  29 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  18  juillet  1919 


57 


LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS     EN     COUR     SURE- 
RIEURE 


Northern  Electric  Co.,  Ltd.  vs  C.  G. 
Hubert,    Montreal,    $1,724. 

Aug.  LArcheveque  vs  Jos.  LArcheve- 
ijue,  Montreal,   $261. 

Mine  .las.  Power  vs  Jas.  E.  Wilder, 
Westmount,  $100. 

I).  .1.  Macdonald  vs  Geo.  Lebel,  Mont- 
real, $46. 

Myer  Block  vs  Harry  Lecker,  Mont- 
real, $1,478. 

J.  W.  Tremblay  vs  Can.  Pac.  Ocean 
Service,  Ltd.,  Montreal,  $500 

L.  A.  Roy  et  al.  vs  A.  R.  Gelinas, 
.Montreal,  $275. 

AI<  Beans  &  Hill  vs  Geo.  F.  Hemsley, 
Montreal,   $105. 

J.  B.  Desmarais  vs  Ls  Savard,  Notre- 
Dame  des  Anges,  $200. 

Security  Life  Ins.  Co.  of  Can.  vs  Ar- 
mand   Grenier,    Montreal,   $121. 

J.  A.  It.  Rivet  vs  La  Gerbe  d'Or,  Ltee, 
Montreal,  $265. 

Crescent  Machine  Co.,  -Ltd.  vs  Safe 
on    Sea    Ltd.,    Montreal,    $278. 

G.  &  C.  Whitewear  Co.  vs  Jos.  Bour- 
beau,  Ernest  Bourbeau  &  Frere, 
Montreal,   $297. 

Brit.  Col.  Fire  Ins.  Co.  v#  Chas  Char- 
lebois,   Montreal,    $561. 

Home  Shoe  Co.,  Ltd.  vs  Theo.  Ga- 
gnon,  Jos.  Lachapelle,  Wilf.  Hebert, 
Montreal  $500. 

N.  Swan  vs  Jas.  A.  Gamble,  Montreal, 
$101. 

A  Cover  vs  Sylvain  St-Aubin,  Mont- 
real $200. 

.Jos  Lacourse  vs  Brandram  Hender- 
son,   Ltd.,    Montreal,    $500. 

Greater  .Montreal  Land  Inv.  Co.,  Ltd. 
vs  Adelaide  Davidson.  Aline  Her- 
nias   Corbeil,    Montreal,    $10,452. 

Renfrew  Flour  Mills,  Ltd.  vs  M. 
Schacter,   Montreal,    $891. 

G.  Bulkis  vs  Phil.  Lazarus,  Montreal, 
$408. 

E,  I).  Gaudry  vs  H.  Darnels.  Montreal, 
$1,000. 

A  Prud'homme  vs  Henri  Bourgie, 
Montreal,  $726. 

.las.  Scott  Co.,  Ltd.  vs  Emerv  Bros 
sard.    SI  Lambert,    $4:55. 

J.  B.  Donihu  vs  Min.  Cliil.  Ls.  Letov- 
Sky,    Montreal.    $231. 

J.   S     Frj    &    Son.    I. Id.    vs    Ls    Willikof, 

Sam  Winikof,  Winikof  Bros.,  Mont- 
real,  $14(1. 

Viewmounl  Land  Co..  Ltd.  vs  Lean 
dr.'    I'lante,   Montreal,    $140. 

Jo:  Trudeau  vs  G.  Al.  Gilmour.  Clu'i- 
teauguaj     $504 

Bi  Iding    Paul    Corticelli.    Ltd.    vs    Jos. 
Bourbeau.      E.     Bourbeau    &    Fret 
•ntreal,    $100. 

M  Budyk  vs  AL  Concistre,  Montreal. 
$L'T1 

Pascal  Picard  vs  Al.  L.,  H.  &  P.  Co.. 
Montreal,   $1,000. 

•I    Vincelette  vs  F.  Lalonde,   .Montreal. 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


S.  Flaig  vs  L.  N.  B.  Falconbridge,  $35. 
L.  Martel  vs  E.  L.  Duplessis,  $14. 


H.  Tessier  vs  E.  Shea,  $54. 
O   .Garneau  vs  Jos.  Vezina,  $78. 
F.  R.  Beaulieu  vs  Jas.  Dillon,  $14. 
Continental    Bag    &    Paper    Co.    vs    P. 

Demers,   $10. 
C.  Lortie  vs  Thos.  Purtney,  $41. 
.1.   A.  Therrien  vs  J.  B.  Beaulieu,  $31. 
J.   Beausoleil    &    Cie  vs  A.  Dion,   $44. 
Rock  City  Tobacco  Co.  va  H.  R.  Huot, 

$35. 
Al    I".  S.  Corp.  vs  A.  Tremblay,  $16. 
L  .Turcot  vs  A.  Royal,  $20. 
J.   B.  Pauze  vs  R.  Paquin,  $43. 
V.  Leveilie  vs  Ls  Tanguay,  $14. 
Corp.    St-.Joseph    de    Chambly    vs    Da- 
mase    Benoit,    St-Damase    de    Cham- 
bly, $38. 
A.    Cusson    vs   Germaine   Leblanc,   La- 

chine,  $15. 
J.  Charrette  vs  D.  G.  Primeau,  Outre- 

mont,  $26. 
Al.  Alocdy  &  Sons  vs  Hubert  Lafaille. 
Coaticooke,   $55. 
Al     Miody    &    Sons    vs    F.    N.    Arnold, 

Balton  Centre.  $16. 
L     Faubert    vs    Aim6    Pilon,    Ste-Anne 

de   Bellevue,  $21. 
Int.   Harvester  Co.  vs   H.  T.  Scott,  He 

Calumet,   $41. 
Wm    Lacourse   vs    F.    Lamarche,    $15. 
Woodhouse  Co.   vs   E.  Robert,  $24. 
T.    Brault    vs    M.    Thibault.    $10. 

C.  \V.  Lindsay,  Ltd.  vs  F.  Flamand. 
$22. 

H.   Berlind   vs   T.   Monette,   $31. 
R.  Macfarlane  &  Co.,  Ltd.  vs  T.  Kel- 
lott,  $71. 

F.  Bouchard    vs   J.    E.   Robillard.    $65. 
Mongeau    fi    Robert    vs   R.    Sylvestre, 

$13. 
1.   Raufman   vs   Romeo  Verdon,  $35. 
.1    Brosseau  vs  .1     \     I  >> 'sman  hais,  $17. 
II     Horchberg  vs  /,.  Cohen,  $39. 

D.  Chevalier  vs  Alb.  Normandin,  $20. 
w.  (;.  Dalpe  vs  Art.  Daoust,  $44. 

1'.   C     DiiKie   vs    .Maurice   Rubin.  $14. 
A.  Galarneau   vs  .1    Al    Dlotte,  $19. 
Alaison    Charles    Ltee    vs    P.    Gingras. 

$24. 
Alaison    Charles    Ltee    vs   J.   A.    St-Pier- 

re.    $24. 
\l     I'    S.   Corp    vs   Job,    Boivin,  $87. 
J.  J.   E.   Leeperance  vs  J.   H.  Hobus, 

$82. 
/,     AL    Aumont    vs    W.    Guay,   $10. 
.1.   A.   Hurteau   &  Co.   vs  J.   O.   Denys. 

S  Brassard  vs  Tlieo.  Hue!  dit  Dulude. 
$25. 

A    Vlau  vs  s.  COte,  $22. 

.1.    Chart  ier   vs    Job.    I'leau,    $32. 

Davis  A  Lawrence  Co.  vs  Andrew  C. 
Mills,    $13. 

Kavarv  Leduc  Ltee  vs  Theophile  Sa- 
vard.   Jr.   $59 

Mme    \     Martin   \     W.   Edisburg,  $11. 

G.  Deland  va  V.  B.  G.  Archambault, 
$66. 

M.  Feldman  vs  John  alias  G.  Gilvar, 
$65. 

Z  .St-Aniour  vs  Wm.   Decosse,   $48. 

A.  Trottier  vs  F.  Gagne.   $44. 

A  Guerri  vs  Thos.  Strong,  Lachine. 
$90. 

M.  Block  vs  F.  K.  Taylor  &  Chs  Her- 
ring.   St-Hubert.    $53. 

Frost  &  Wood  Co.  vs  H.  Winget,  Len- 
noxville,  $47. 

L.  S.  Baril  vs  Maxime  Martel,  Point e- 
aux- Trembles,   $92. 


VENTES    PAR     HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive    en   dernier  lieu. 

H.     Lamoureux     vs     V      Vinoshky,     21 

juillet.   10  a.m..    1175   St-Urbain.   La- 

fontaine. 
John    O'Leary    vs    Mine    F.    Molovitch 

et    vir.    21    juillet.    11    a.m.,    747    St- 

Laurent.    Lafontaine. 
John    O'Learv    vs    Mme    F.    Molovitch 

et    vir.    21    juillet,    11    a.m..    747    St. 

Laurent.   Lafontaine. 
J.   F.   Martin   vs   Leon   Moreau.  21  juil- 
let.  10  a.m.   116   Rose  de  Lima,  La- 
londe. 
Geo.    Rabinovitch    vs    Eug.    Hong,    23 

juillet,     10     a.m.,     1688     Notre-Dame 

Ouest.    Desmarais. 
A    Vandelac  &  Cie  vs  J.  A.  Lonergan. 

22  juillet,  10  a.m.,  1286  de  la  Roche. 

Lalonde. 
Mme  A   .Patenaude  vs  Jos.  Locas.   21 

juillet.    lo  a  in..   348   Boul.   Monk.    La 

londe. 
Mine  David  Alluisl  vs  J.  G.  Alexander, 

L'l    juillet.    11    am.    1150   Berri.    Tru- 
deau. 
W.    Bessette    vs    K     V     W.    Beiair.    23 

juillet.    11    am.    49    St-Charles.    Tin 

deau. 
Sterling    Press    Ltd.     vs    Louis    Corri- 

veau.    23   juillet.    2   p.m..    137    McGill. 

Alaison 
Phlllaa  Chartrand   vs   A.   Bergeron,  de 

Standard  Paper  B  Ltd.  T.S.. 

21  juillet.  1  p.m..  s  St-Paul  Est    Dee 

marais 

J.  A.  Lefebvre     vs     a.   Marcotte,   21 

juillet.     11    a.m.,    21     Prince    George. 
Desmarais 
J.  Samson  vs  B.   Benoit.  21  Juillet    ,lfl 

a.m..    23    Vaillant.    Desmarais 
J.   A.   Lefebvre  vs   L    J.   Lafontaine.    is 
juillet.     10     a.m..     1249     Marie  -Anne. 

i  tesmarais. 
,1     AL   Laberge  et   al    vs   H.   E    Roy,   22 
juillet.     11     a.m..     440     Notre-Dame 

Ouest.    Bienjoneti 

Q.  Plante  vs  al  Caron,  2::  juillet.  l 
pm..    151    I'atiet.    Brouillet. 

,L  B.  Pournier  va  h  Bliaa,  21  juil- 
let, 11  a  in  .  :'.."i  SI  Antoine.  Bienjo- 
neti. 

S.  Barbeau  vs  Jos  Couture.  21  juillet. 
in  a.m..   231    Ste-Emelie,   Desra 

B.  PerreauH  vs  \  Brouillet.  21  juil- 
let. 1  \i  m  .  219  Cbapleau,  Desro 
ches. 

Aquint  vs  .1  Walter.  15  juillet.  10  a.m.. 
824    St-Dominique.    Osier 

Jos.  Berger  vs  L.  J.  C.  Morris,  IS  juil- 
let.  10   a.m..  88  Laval.   Drouin. 

[sale  Martin  vs  Pennsylvania  Coal  fi 
Grains  Co..  Ltd..  21  juillet.  11  a.m.. 
54    Duluth    Est.    Pauze. 

M  P.  S.  Corp.  vs  J.  U.  Harris.  21  juil- 
let, 10  a.m..  1511  Jeanne  Alance. 
Pauze. 

Fismer  et  al.  vs  A.  Carsley,  24  juil- 
let. 2  p.m..   1079   St-Urbain.   Lauzon. 

A.  Shoore  vs  Desjardins.  24  juillet. 
10   a.m.,  471    Duluth,    Lauzon 
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DEBOUCHES   COMM  ERCI AUX 

POUR  LES  PRODUITS 

CANADIENS 

«Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir 
de  mettre  tous  les  interesses  en  rela- 
tionTavec   les   maisons  d'affaires  dont 

sdemandes  sont  mentionnees  p  us 
bas-  Toutefois,  II  ne  faudra  pas  oubl.er 
de   mentionner  le    numero  de   I'.tem. 

1520      Barytes  —  Une     maison     de 
.  Liverpool   demande  les  noms  d  expor- 
tateurs canadiens  de  barytes. 

1522      Produits    ahmentaires   —    un 
correspondant      qui     declare     couvrir 
oi    le  territoire  de  l'lrlande  avec  des 
naisons    prosperes     desire 'communi- 
quer   avec    des    maisons    canadiennes 

cSrant  des  P™*ui  ^Tf l^ranae- 
appropries  a  l'lrlande  et  a  la  Gi  ancle 

Brr5t2!nepu!pe  -  Un  commercant  an- 
glais de  bois  de  pulpe,  ayant  represen- 
S  pendant  plusieurs  annees  des  com- 
pagnies   scandinaves   aimerait  a  com 
uniquer  avec  des  maisons  canadien- 
nes de  Pulpe  mecanique  et  sulpha te 
15f,7      Confitures     et     marinades 
Une  maison  de  Paris  desire  avoir  des 
echantillons  et  de.  pm  de  lignes  ap 
propriees  a  Importation  ou  qui ^  sont 
actuellement     exposes     en     Frawe 
vile    aimerait   surtout    avoir    1  agence 
d  un   manufacturier   canadien   de   con- 
fitures et  de  marinades. 

1530      Poisson   —   Une      impoitanie 

imlison  deportation  etd* exportation 

narisienne  desire  importer  en  trance 

u   poisson   canadien   et  elle   aimerait 

a  avoir  an  plus  tot  des   informations 

*  li3S2UJepoisson  gele  -  Un  pecheur 
et  un  marchand  de  Marseilles  aime- 
rait a  communiquer  avec  des  expor- 
a  eurs  canadiens  de  poisson  gel6 
dans le  but  de  le  faire  connat tre ,J .sa 
clientele.  Pour  commencer,  il  pom  rait 
prendre    100    tonnes    de    poisson    par 

m°1533  Bois  de  pulpe  -  Un  mar- 
chand de  Paris  qui  declare  etre  en 
position  de  garantir  un  bon  marcne 
Se  avoir  I'agence  exclusive  pour 
in  bois  de  pulpe  canadien  a  papmr. 

1536  Chaussures  --  Un  commei 
cant,  important  deja  des  cbaussm-es 
canadiennes  desire  entrer  en  cor  es- 
pondance  avec  des  ^f^^Zl 
dans  le  but  de  vendre  toutes  sortes 
!e  chaussures.  II  seralt  pret  a  rece 
voir  des  propositions  de  vente  sur 
consignations.  Maison  etabhe  a 
Reims  depuis  soixante  aM. 

1537  Fruits  sees  —  Un  agent  a 
Paris  aimerait  a  vendre  sur  une  gran- 
de  echelle  des  fruits  sees 

1538  Chiffons  et  bois  de  pulpe  - 
Un  marchand  de  Paris  v°udrait  im- 
porter des  chiffons  pour  faire  du  pa- 
pier des  chiffons  pour  shoddy  (lai- 
nages).  du  bois  de  pulpe,  du  Canada 
en  France.  TTr1 

1539  Bois  de  construction  —  tin 
marchand  de  Paris  desire  importer  du 
bois   du   Canada. 

1543  Confitures  et  pommes  —  un 
importateur  de  confitures  et  de  pom- 
mes k  Paris  aimerait  a  correspondre 
avec  des  exportateurs  canadiens. 

1545  Os  —  Un  grand  manutactu- 
rier de  brosses  a  dents  du  Japon  est 
anxieux  d'avoir  des  echantillons  d  os 
employes  pour  la  fabrication  des  man- 
ges de  brosses  a  dents.  Prix  et  ren- 
seignements  complets  fournis  sur  de- 
mande. „_.:„    _.„« 

1547-1549         Pommes   —    liois  mai 
sons  de  Hull  s'interessent  a  la  vente, 


par  lots  de  chars,  de  pommes  en  boi- 
tes et  en  barils.  .  b 

1551  Fromage  -  -  Une  maison  de 
Liverpool  aimerait  a  entrer  en  rela- 
ttons  avec  des  exportateurs  canadiens 
capables    de   l'approvisionner    directe- 

m61552  Beurre  --  Une  maison  de 
Londres  aimerait  a  communiquer 
avec  des  exportateurs  de   *omage 

1556  Manches  de  marteau  —  Une 
maison  de  Sheffield  s'interesse  a  ces 

ari560S"  Bois  —  Une  importante  mai- 
son de  Sestri  Penente,  Gene,  desire 
correspondre  avec  des  maisons  cana- 
diennes desireuses  d'exporter  en  Ita- 
fie  du  bois  approprie  a'  la  construc- 
tion  de  wagons  de  chemin  de   fer 

1562.  Boites  a  Viande  —  Un  gros 
etablissement  frigorifique  anglais  de 
Buenos  Ayres,  faisant  une  specialite 
dJ  boeul  sale,  est  pret  a  considerer 
des   eolations   sur   des   dimensions   de 

b°15e62      BoTtes  a  Viande  -  L'une  des 

plus  grandes  maisons  de  salaisons  de 

a   klpublique   Argentine   est   prete .a 

importer   des  boites   a  viande   du   Ca- 

"tlee.  Bois  de  pulpe  -  Une .maison 
de  Londres  achetant  du  bois  de i  pulpe 
pn'erande  quantite  aimerait  a  rece- 
voh  des  offres  et  des  echantillons 
c  i  f  Angleterre.  Termes:  comp- 
tent  sur  presentation  des  documents 
S  aux  conditions  de  ventes  ordinal- 
res.     Elle  achete  toutes  sortes  de  bois 

^rPatates  -  Une  maison  de 
Santiago  de  Cuba  desire  correspon- 
dre avec  des  horticulteurs  et  des  ex 
pediteuTsde  patates.  Us  devront  etre 
dignes  de   confiance. 

1569.  Sulfate  de  cu.vre  —  Un  ma 
nufacturier  de  Nice,  France,  demande 
des  eolations  sur  diverses  vanetes 
de  sulfate   de  cuivre. 

1589.  Quincaillene  —  Une  maiboii 
de  Londres  faisant  de.  I'^P^tion 
et  de  Vexportation  desire  avoir  1  a 
sence  de  manufacturiers  canadiens 
de  clous  de  broche.  matenaux  de 
construction  en  metal  de  feuille,  ou- 
tils  de  cTarpentiers,  accessoires  pour 
lampes,  a  gaz,  etc. 
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LA    LOI    LACOMBE 


AUTORISEE     AFFAIRE     AFFAIRES 
Porcelain   Products,  Ltd.,   Montreal. 

Demandes~~en_separation    de 

BIENS 

M, Louise  Mcrin7de~Qiiebec  vs  Ernest 
Belanger.  _.   .  T 

M -Louise  Boucher  vs  Jos.  Eloi  L.a 
fleur,   de  Ste-Agathe  des   Mons 

Ubaldine  Janelle,  de  Stoke  vs  Wilfrid 

MeGliuab°Robert,  Montreal  vs  g   Ada*!- 
S.   Richler,   Montreal  vs  J.   SteinD-rg. 

CURATEURS 


L    N    Pelletier,   de   Quebec,  —  Lefai- 

'vre  &  Gagnon,  curateurs 
p    J    O    Cyr,  de  Robitaille,  —  Letai 

vre   &   Gagnon,   curateurs 
Willie       Clark,       Outremont,  —  Oscar 

Beauchamp,   curateur 
Herve    Vincent,     Montreal,   -  :   V.     u. 

Tureeon,  curateur.  - 

H    Vifleneuve    &   Co.   Ltd..   Montreal, 

—  H    M    Gardner,  liquidateur. 
Willie     '  Clark,       Montreal,    —    Oscar 

Beauchamp,   curateur. 


Deposants  Emploveurs 

j  Joseph  Bastien  ..  Lymburner  Ltd. 
Arthur  Bayard  vs  Canadian  Car  Co. 
Armand    Belair    ....    Pierre    Brault 

r.   S.   Bell Bell  King  Ltd. 

John  Bennett •  •    ;  •    •■ 

Montreal  Warehousing  Co. 

j    A.  Bibeau L-  J-  Tarte 

j    Blouin J-  B-  Dugas 

Augustin    Chartrand    ..    Isaac    Collins 
Edgar  Contant  ..    ..    -•    ••    ••    ••    •• 

The  Atlantic  Sugar  Ref.,  Ltd. 

Oscar  Demers Eugene  Dore 

Louis   Arthur   Gagnier^^.^.  -& .  •  ^ 

SSSaV.Canadian-R|.MiS 
Adrien  Lavoie  . .  La  Cite  de  Montreal 
Mike  Rosentzveig   ..    ••    ••    ••    •'•    •• 

Dominion  Dress  Co. 

Raoul  Simard 

AVIS    DE    DIVIDENDE 

Re  St.  Regis  Hotel  Co.,  Ltd  —  un 
nremier  et  dernier  dividende,  paya- 
ble le  31  juillet,  par  Alex.  Desmar- 
teau,   curateur. 

Stephanie  Giguere,  Montreal.  —  un 
premier  dividende,  payable  le  17 
juillet,  par  Paquet  &  Bonnier,  cura- 

Heral'd'  Co.,  Ltd.,  -  un  premier  et 
dernier  dividende,  payable  le  l\ 
juillet,  par  J.  Leo  Apedaile,  liquida- 

I    Bercovitch    (East  End  Shoe  Store), 

'  —  un  premier  dividende,  payable  le 

12  juillet,  par  J.  E.  Moriarty,  cura- 

Aa^on'  Fainer  Bancroft  Paper  &  Bag 
Co     Montreal,  -  P.  L.  Turgeon,  cu- 

V!-)  t  Pill* 

La  Cie  Industrielle  de  Rimouski  Ltee 
—  un  premier  et  dernier  dividende 
payable  le  10  juillet,  par  S.  Vachon, 
de  Rimouski.  curateur. 

ABANDON    JUDICIAIRE    .. 

&  Turgeon,  gardiens  proyisoires 
Par  Ferdinand  Sauve,  de  Villemontel. 
_  Lefaivre     &     Gagnon,     gardiens 
provisoires. 

compagnieTTrovinciales 

American     Import      Lad.,      Montreal, 

Ferr0on0&  Co.,  Ltd.,  Shawinigan  Falls. 

La$2Re°in0e   Lumber   Co.,   Ltd.,   Quebec, 

$49,000.  »9n 

Le  Pret  Municipal,  Ltee,  Quebec,  $20,- 

T,una-Park   Ltd.,   Montreal,   $1,000^)00. 
Lyster     Realty     Co.,     Ltd.,    Montreal. 

$100,000.  . 

Metcalf   Ltd..    Montreal,    $49,000. 
Montreal      Hyppodrome      Co.,       i/io.. 

Montreal.   $1,000,000. 
The    Stukely    Telephone   Co..    Ltd.,    < 

Ste-Marie  d'Ely,  $30,000- 


EN    LIQUIDATION 

Caisse    des    Malades    de    la    Cour-  St 
Jacques,   Montreal. 

DISSOLUTION 

Cie   Ernest   Trudeau,   Ltee,   Montreal 
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Void  le  modele  a  Vis  d' Arret 

DES 

Portes-Outils    "Agrippa" 

DE 

Williams    pour    Tours 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  18  juillet  1919  59 

La  Confiance 


Pour  donner  un  choix  plus  grand  et  plus  varig  dans  la  ligne  des 
porte-outils  "Agrippa"  de  Williams,  nous  offrons  ce  module  a 
vis  d'arret  de  porte-outils  pour  tours,  swrtout  a  ceux  qui  se 
servent  d'outils  3  <  ouper  (cutters)  fails  d'acier  ayant  ete  mar- 
tele  ou  lamine  avec  une  plus  grande  variete  de  dimensions  que 
celles  employee:  -<  neralement  dans  les  ateliers  ordlnaires.  Mais 
pour  La  majorite  de  ceux  qui  achetent  <i«-s  outils  a  couper  de 
dimension    precise,    nous    recommandons   le   veritable   modele   a 

"Agrippa"  de  porte-outils  pour  tours  comme  etant  le  plus 
fort,  le  plus  recommandable   el    celui  qui  donnera  meilleure  sa- 
tisfaction   que    n'itnpnrtc    ipn-1    autre   porte-outil   pour   decouper. 
Lea  deux  sont   illusl  res  ici. 
Modeles  droits  e1    tournant    a   gauche  k  aux 

-.  prix   qui    le   i lele  a    ci le  la  dimension  correspon- 

dante.  Ecrivez  pour  avoir  un  exemplaire  de  notre  brochurette 
traitant  des  outils  pour  machinistei 

J.  H.  WILLIAMS  &  Co. 

122    RICHARDS   ST.,    BROOKLYN,    N.Y. 

Representants  canadiens: 

The    Canadian    Fairbanks-Morse   Co., 

MONTREAL  et  QUEBEC. 


compte  pour  les  deux-tiers 
dans  le  succes  d'une  vente. 

LA  PEINTURE 


inspire  confiance.  La  qualite  et  la  con- 
fiance  sont  des  facteurs  dominants  en 
rnatiere  de  peinture,  et  les  Peintures 
Ramsay  possedent  des  deux  elements. 

Ecrivez  nons  au  sujet  de  notre  proposition  an  marchand. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 


Machines 
a  Laver 


A.  RAMSAY  &  SON  COMPANY 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 

CONNOR 


Ne  Laissez  Pas  Passer  Notre  Off  re 

Chaque  rtnnee  volt  une  demande  de  plus  en  plus  considerable  pour  les  Ma- 
chines ;\  laver  "Connor",  Cela  prouve  la  veracite  de  nos  affirmations  quaat 
a.  la  superior! te  < J « •  leur  construction  et  du  service  qui  permet  au  marchand 
de  faire  des  ventes  rapidemenl  el  de  jolis  profits. 

Les  Machines  a  laver  "Connor"  sont  sans  contredit  les  plus  modernes  et  les 
plus  recommandables  actuellemenl  sur  le  marches  Votre  clientele  ne  tar- 
dera  pas  a  B*en  rendre  compte  -    do  plus,  le.  nom  "Connor"  est  favorable- 

ment  COnnu  pat  tout  Nous  VOUlonS  que  VOUS  nous  eeriviez,  si  vous  n'etes 
pas  un  vendeur  "Connor",  Notre  proposition  est  tres  interessante  pour  vous 
—  et  un  grand  nomine  de  marchands  prennent  leur  part  de  cette  demande 
sans  cesse  eroissante.  Ne  dlfferea  pas  — -  ecrivez  —  immediatement  pendant 
que  cette  offre  VOUS  est  laite!  Une  carte  postale  nous  fera  faire  connais- 
sance. 

Les  machines  "Connor"  sont  faites  pour  marcher  a 
I'electricite,  a  la  gazoline,  a  I'eau  ou  a  la  main.  Aussi 
essoreuses,  planches  a  re  passer  et  a  patisserie,  ba- 
rattes,  etc. 


Connor  &  Son,  Ltd. 


Ottawa, 
Ont 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Combien  Cela  Vaut-il  De  Ne  Pas 
Avoir  De  Reclamations  ? 


Sifl'essoreuse  ou  la  laveuse  que  vous  vendez  ne  donne 
pas  satisfaction,  vous  recevez  des  reclamations.  Vous 
etes  blame,  bien  que  ce  ne  soit  pas  de  votre  faute. 
Vous  perdez  une  cliente,  peut-etre  plusd'une,  parce  que 
c'est  un  detail  dont  les  femmes  s  occupent. 

Vendez  les  Essoreuses  de  la  MARQUE  ARROW 
ainsi  que  notre  ligne  recommandable  de  MACHINES 
A  LAVER  mues  a  la  main  ou  par  pouvoir.  Vous 
pouvez  les  recommander  en  toute  confiance,  et  nous 
vous  aiderons  de  la  maniere  la  plus  complete. 

Dowswell,  Lees  &  Co., 


LIMITED 
Rep.  esentant  :   John  R.  ANDERSON 


36-38  Rue  St-Dizier, 


MONTREAL,  P.  0. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 


Vol.  XXXII  —  No  29 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  18  juillet  1919 


61 


mmKommn^^ 


Le  Maitre  de  la  Route 


En  achetant  des  pneus,  un  automobiliste  parle  de  route  a  par- 
courir;  un  autre  parle  des  qualites  Anti-derapantes;  un  autre  de 
la  "  Resistance  "  (proof ness)  a  la  crevaison;  enfin,  un  autre  du 
rebondissement. 

Ces  quatre  conditions  sont  remplies  de  suite  par  le  "  Dunlop 
Traction    Tread  ". 


La  ligne  "Deux  mains  "  comprend: 

DUNLOP  CORD  —  "  Traction  "  et  "  Ribbed  ". 
DUNLOP  FABRIC  —  "  Traction  ",  "  Special  ",  "  Ribbed  ", 

u  Clipper  ",  "  Plain  ". 

Dunlop  Tire  &  Rubber  Goods 
Co.,  Limited 

291-35  RUE  CRAIG  QUEST,  Montreal. 


La  ligne  Dunlop  constate  en  pneus  de  haute  qualite"  pour  Automobiles.  Camions  auto- 
mobiles, Bicycles,  Motocyclei  el  Voiturea;  el  en  caoutchoucs  de  haute  quality,  tela  cine 
Bandages,  Bourrelets,  Boyauz  ;\  lncendle  et  Tuyauz  e-n  general,  Blanches  pour  Dragues, 
Fournltures  Militaires,  Nattes,  Tulles,  Talons  el  Semelles,  Ciments,  Chauaaurefi  an 
caoutchouc,  Balles  de  "Golf",  'Tampons  pour  tors  a  cheval.  Produita  ae  toutes  det.onp- 
tions  en  caoutchouc  moule.  Kournitures  pour  lea  teriniers,  les  plonihiers  et  les  cliemins 
ile  icr.    Speciality  generates  en  Caoutchouc. 

LE  SCEAU  DE  LA  QUALITE. 


OUNLQJ& 


/ 


tIRES 
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INC0RP0REE1855 


LABANQUEMOLSON 


CAPITAL    ET    FONDS    DE    RESERVE, 

$8,800,000 

Plus    de    100   suecursales 

La  Banque  Molsons  est  un  facteur  impor- 
tant  aidant  a  la  prosperity  commerciale  du 
Canada.  Un  grand  nombre  d'industriels 
ben6ficient  des  avantages  qu'elle  offre  pour 
le   developpement   de   leurs   affaires. 

Nous  invitons  les  comptes  d'^pargnes 
aussi   bien   que  les   affaires   en   general. 

EDWARD  C.  PRATT,  gerant  general. 


TiiniiiifirimiiiiiillllllllllllllllllliiiiriniMitiiiiiiiiiiiTMHIlfl 


LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 


Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau   de   Paris, 

14   RUE   AUBER 

est    tres    propice    aux    voyageurs   canadiens    qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  plus  bas  taux. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE   FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,    Fours   a    Reverbere   a    Sydney    Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow   (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 
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BANQUE  PROViNCIALE 

DU  CANADA 


CAPITAL   AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL  PAYE   ET  SURPLUS  (au  31   dec.  1917)    ....      1,750,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 21,600,000 

82  Suecursales  dans  les  Provinces  du  Quebec,  de  1" Ontario  et  du 
Nouveau- Brunswick. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  H.  LAPORTE,  C.P.,  de  la  maison  La- 

porte-Martin     limitee,     administrateur     du     Credit     foncier 

franco-  canadien. 
Vice-President:   W.-F.  CARSLEY.  capitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

bervices  Limitea". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de    l'agri- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
&1.   L.-J.-O.  BEAUCHEM1N,   president  de  la  Llbrairie  Beauche- 

min  limitee. 
M.    M.    CHEVALIER,    daecteur   general    Credit    foncier    franco- 

canadien. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:  l'hon.  sir  ALEXANDRE  LACOSTE,  C.R.,  ex-juge  en 

chef  de  la  cour  du  banc  du  roi. 
Vice-President:    L'HON.    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre    sans 
portefeuille   dans   le   gouvernement   de    Quebec,    administra- 
teur "Montreal  Light,  Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 
M.   S.-J.-B.   ROLLAND,   president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU-CHEF 
Directeur-general,   M.   TANCREDE  BIENVENU 
Secretaire,  M.  J. -A.  TURCOT     Inspecteur  en  Chef, 
Chef   Depunement  de  Credit,  M.  M    LAROSE 

M.  C.-A.  ROY  Inspecteur, 

M.  ALEX-   BOYER. 
Auditeurs  repr£sentant  les  Actionnaires 
U.     ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J.-A.  LARUE,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital   autorise $10,000,000 

Capital   verse  et  fonds  de   reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS:  

Messieurs  J.-A.   Vaillancourt,   president; 

l'hon.   F.-L.   BeKjue,   vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  g6rant-g6n6ral. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 
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SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL    (112  rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:   95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  ge>ant. 

115  Suecursales  et  Agences  au  Canada 

; —  39    Bureaux  de  Quartiers 

Tout  depot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
fois  par  annSe  un  intent  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  6met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PATE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  sp6cial  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi^s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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FINANCES 


LES  SALAIRES  VONT  BIENTOT  DOUBLER. 


L'augmentation  du  pouvoir  d'achat  qui  se  produit 
actueliement  pour  les  masses  va  eventuellement 
ehtrainer  une  grande  activite  de  production.' — 
L'argent  en  circulation  peut  ne  pas  augmenter, 
mah  il  va  circuler  plus  vite. 


La  complexity  des  problemes  financiers  de  la 
Conference  de  la  Paix  apres  ceux  qui  se  sont  poses 
aux  differentes  nations,  a  fait  quelque  peu  l'educa- 
tion  du  lecteur  ordinaire  que  la  presse  a  inonde  de 
termes  economiques  a  un  point  qu'il  peut  etre  bon 
d'employer  maintenant  les  termes  de  bourse  pour 
indiquer  en  resume  les  relations  futures  entre  le  ca- 
pital, le  travail  national  et  les  prix. 

1.)  Le  gonflement  bien  connu  de  la  circulation 
en  Grande  Bretagne  et  dans  les  autres  pays  sera 
d'un  grand  appui  pour  le  maintien  des  prix  eleves, 
apres  les  fluctuations  preliminaires  dues  a  l'aug- 
mentation  enorme  de  production  que  Ton  se  propose 
de  faire  dans  certaines  lignes. 

2)  Les  placements  d'argent  sont  toujours  su- 
jets  a  la  "loi  de  la  diminution  des  rentrees",  loi  qui 
depasse  les  taux  occasionnels  d'interet,  et  qui  mon- 
tre  l'amelioration  graduelle  dans  la  situation  des 
classes  laborieuses  depuis  que  les  premiers  gouver- 
nements  stables  leur  ont  donne  toute  liberte.  Le 
placement  classique,  pour  l'homme  qui  ne  se  fie  pas 
taut  a  son  travail  qu'a  sa  fortune,  offrira  dans  le 
pouvoir  d'achat  moins  de  confort,  tandis  qu'un 
nombre  toujours  plus  faible  d'articles  de  neeessite 
deviendra  le  result  at  d'achat  de  son  dividende.  Le 
fait  que  le  capital  n'a  pas  ete  capable  ou  n'a  meme 
pas  essaye  de  doubler  ses  taux  sur  les  offres  muni- 
cipales,  eia  affrontant  les  prix  eleves  des  marches  de 
"commodite",  est  significatif  et  remarquable  en 
lui-meme. 

3)  Les  salaires  vont  encore  doubler  pendant 
les  deux  prochaines  annees.  Xe  nous  lamentons  pas 
sur  ce  fait  inevitable,  pas  plus  que  nous  ne  crain- 
drions  de  publier  le  rapport  le  plus  humble.  Car  le 
but  de  la  haute  industrie  est  maintenant  soil  I'amor- 
tissement  complet  des  obligations  nationales  par 
l'augmentation  de  la  production  et  de  la  consom- 
mation,  soit  un  transfert  constitutionnel  de  la  ri- 
ehesse  qui  a  subi  trop  de  segregation  (par  suite  de 
taxes  excessives  sur  le  revenu  el  dans  certains  pays 
meme  par  levee  sur  le  capital)  ayant  pour  result  at 
d'augmenter  le  chiffre  de  la  population  payant  la 
taxe  sur  le  revenu.  Au  point  de  vue  pratique,  ces 
buts  differemment  exposes  peuvent  etre  consideres 
comme  identiques,  puisque  tous  les  Allies  ont  des 
dettes  enormes  et  des  programmes  egalement  enor- 
mes  d'efficacite  dans  la  production  future. 

L'augmentation  generate  de  la  production  re- 
clame une  augmentation  mondiale  de  la  consomma- 


tion  par  les  producteurs  eux-memes.  Les  marches 
sauvages  ou  demi-sauvages  ne  sont  que  des  debou- 
ches trop  reduits  ou  seraient  trop  longs  a  eduquer 
pour  repondre  aux  besoins  presents.  L'augmenta- 
tion de  la  production,  malgre  la  reduction  des  heures 
de  travail,  sera  obtenue  par  l'amelioration  dans  l'or- 
ganisation  et  dans  la  machinerie.  Si  la  consomma- 
tion  est  telle  qu'elle  ne  peut  etre  obtenue  que  par  les 
roturiers  et  les  classes  laborieuses,  tout  milite  en 
faveur  d'une  augmentation  des  salaires,  bien  plus 
en  faveur  d'une  augmentation  du  pouvoir  d'achat 
pour  les  masses  d'accord  avec  le  confort  toujours 
croissant.  L'argent  en  circulation  peut  etre  aug- 
ments ou  non  (nous  reviendrons  plus  tard  sur  cette 
question),  mais  il  circulera  plus  vite.  II  est  probable 
que  l'augmentation  des  salaires  (tendant  a  reparo- 
les charges  des  impots  sur  un  plus  grand  nombre  de 
personnes)  atteindra  la  proportion  de  4  contre  1 
comparee  aux  salaires  d'avant-guerre,  tandis  que  le 
prix  des  materiaux  ou  articles  indispensables  de- 
meurera  a  peu  pres  stationnaire  dans  la  proportion 
de  l'  contre  1,  compare  au  prix  d'avant-guerre,  ceci 
du  en  partie  au  gonfiement  de  la  circulation,  bien 
(pic  ['augmentation  des  salaires  a  pour  effet  de  faire 
maintenir  les  prix,  et  non  pas  toujours  de  les  faire 
augmenter. 

4)  II  est  probable  que  l'Etat  devra  exploiter 
des  mines  d'or  non  profitables  pour  maintenir  une 
relation  convenable  entre  les  approvieionnements, 
les  reserves  d'etat  et  la  valeur  du  change  de  l'or. 
L'emploi  temporaire  d'hommes  demobilises  (dans 
certains  pays)  pour  les  travails  du  gouvernement, 
ne  comportanl  pas  une  augmentation  de  richesse 
•  •st   une  activite  qui  aide  a  cette  mesure. 

Le  prix  des  matieres  premieres  autres  que  l'or 
ne  montrera  aucune  avance,  et  pourra  meme  subir 
une  baisse  par  suite  de  la  generalisation  de  l'emploi 
des  sous-produits  et  par  l'emploi  des  substituts,  de 
plus  en  plus  familier  en  Europe. 

Les  produits  de  la  ferine  autres  (pic  le  grain  ne 
diminuerottt  pas  de  valeur.  a  moins  que  los  Gouver- 
nements  a'adoptenl  des  mesures  radicales  contre 
tout  monopole  territorial,  ce  qui  serait  aussi  bien 
recu  des  fermiers  reels  que  des  consommateurs. 

5)  L'art  sera  bien  remunere.  La  demande 
dans  tOUtes  les  branches  de  l'art  a  etc  stiniulee  par 
toute  L'Amerique  par  leur  recent  contact  avec  I'Eu- 
rope,  dont  les  productions  et  les  dessins  vont  bientot 
a  tout  prix  inonder  notre  pays,  ("est  ainsi  que  l'Eu- 
rope  paiera  en  partie  I'Amerique. 

(3)  La  taxe  sur  le  revenu  sera  uiaintenue  en 
vigueur  pendant  la  periode  durant  laquelle  nous  fai- 
sons  un  effort  pour  payer  l'interet  sur  la  dette  na- 
tionale  ou  pour  la  reduire.  Elle  deviendra  plus  effi- 
cace  parce  qu'elle  sera  plus  largement  renartie.  Kt 
par  suite  des  necessites  nationales,  les  profits  des 
grosses  compagnies  continueront  a  etre  sujets  a  un 
droit  sur  l'exces  des  benefices,  probablemenr  _ 
sur  les  profits  depassant  le  taux  de  6%. 
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Assurance  Patronale 

Manufacturers, 
Entrepreneurs,   Commergants 

Ij.1  "Ldi  des  Accidents  du  Travail  de 
la  Province  de  Quebec"  vous  impose 
des  responsabilites  serieuses  relatlve- 
nient  aux  accidents  dont  vos  employes 
pouriaient  etre  vlctimes  au  cours  de 
leur  travail,  ainsi  qu'a  la  reparation 
des  dommages  .qui  pourraient  en  re- 
suiter.  "La  Frevoyance"  assume  pour 
vous  ces  responsabilites.  Elle  emet,  a 
des  taux  raisonnables,  des  polices  eou- 
viant  toutes  les  responsabilites  du  pa- 
tron pour  les  accidents  a  ses  employes. 
Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-.Tacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 


LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

S50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 


NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie   Inst.    Comptable.      Comptable 

Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10   rue   St-Frs-Xavier,     -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLEY" 


La   Compagnie  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre    I'lncendie 

Actif $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179   rue   Girouard,  Saint- Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  ge>ant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en   1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR     DE 
Ferronnerie     et     Quincaillerie,     Verres 

a    Vitres,    Peinture,   etc. 
Speciality;  —   Poeles   de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239   rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  sp6- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.   H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de   Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L. -R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  d6ten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  res  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SunLi 


ANADA 


ONTREAL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre  le   Feu,  Assurances 
Marines,  d'Automobiles,  contre  I'Ex- 
plosion,     I'Emeute,     la     Disorganisa- 
tion Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,    au-dela   de    ..     ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:    TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et   gerant   general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de    Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 
Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 
Capital  Verse  $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Thfeodore   Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebois,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal 


En   ecrivant   aux   anncnceure,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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ASSURANCES 


PORTEE  ECOMOMIQUE  DES  PERTES  PAR 
LE  FEU. 


Les  dommages  causes  par  le  feu:  bien  que  lo- 
caux,  a  l'origine,  sont  en  fin  de  compte  des  pertes 
Rationales.  Leur  veritable  signification  se  revele 
par  leurs  effets  sur: 

(1)  Les  ressources  naturelles,  par  la  destruc- 
tion des  materiaux  de  construction ; 

(2)  Le  credit  commercial,  par  l'abaissement 
de  la  securite; 

(3)  Le  progres  industriel,  par  l'obstacle  a  la 
production; 

(4)  Le  peuple,  qui,  en  dernier  lieu  paye  les 
frais. 

(1)  Leurs  effets  sur  les  ressources  naturelles. 
Les  materiaux,  la  main-d'oeuvre  et  le  temps.  616- 
ments  1'ondamentaux  de  toute  valeur  creee,  Bonl 
irrevocablement  perdus  dans  la  destruction  de  la 
propriete  par  le  feu.  L'cnorme  taxe  d'assurance 
imposed  sur  le  peuple,  pour  indemniser  el  remplacer 
la  propriete,  in-  saurait  recuperer  les  materiaux  d4- 
truits.  rn  tel  fait  est  d'une  grande  portee  sur  la 
prosperity  future  du  pays. 

Parmi  les  ressources  materielles,  les  forets  sont 
les  plus  menacees  par  le  feu.  Le  bois  debout  en  cer- 
taines  parties  du  Canada  est  sur  le  point  d'etre 
epuise.  l/llon.  senateur  W.  C.  Edwards,  parlant  a 
la  huitieme  assemblee  annuelle  de  la  Commission 
de  la  Conservation,  attira  l'attention  sur  le  fait  que 
['importance  du  Canada,  comme  pays  forestier  et 
product  (Mir  de  bois,  a  et6  grandement  exageree. 
Lorsqu'il  fit  mention  de  Test  du  Canada,  en  particu- 
lier,  il  declara  (pie,  dans  l'espace  de  quelques  aniuVs. 
['exploitation  du  bois  sera  tenement  r^duite  qu'elle 
sera  presque  insignifiante.  On  fit  remarquer  a  ce 
Bujet  que  le  feu  a  toujours  ele  le  plus  grand  ennemi 
de  la  foret.  On  pourrait  dire  la  meme  chose  des  feux 
autres  (pie  ceux  de  forets.  Cet  element  a  detruit  au 
moins  20,700  edifices  en  bois  au  cours  des  quatre 
dernieres  annees;  la  perte  totale  s'est  elevee  a  plus 
de  $14,000,000.  Une  quantite  de  bois,  d'une  valeur 
d'environ  $8,000,000,  a  ete  brulee  en  des  edifices  au- 
tres que  ceux  en  bois.  Le  feu  a  egalement  detruii 
du  bois  ouvre  dans  les  cours  des  scieries,  au  mon- 
tant  de  $6,500,000,  pendant  cet  intervalle,  et  con- 
sume $3,725,000  de  produits  forestiers  dans  les  ate- 
liers. Ces  chiffres  representent  simplement  des  va- 
leurs  dont  la  perte  est  facile  a  trouver,  mais  ils  sont 
certaiiuiiient  incomplets.  II  nous  font  comprendre 
cependant  que  le  feu  est  la  cause  de  l'epuisement  de 
notre  bois,  meme  en  dehors  des  incendies  qui  devas- 
tent  les  forets. 


Puisque  les  ressources  forestieres  et  leurs  pro- 
duits se  reduisent  de  plus  en  plus,  il  s'ensuit  que 
le  Canada  devra  recourir  a  d'autres  materiaux  de 
construction.  La  pierre,  le  sable,  le  ciment  et  la 
chaux  sont  pour  ainsi  dire  inepuisables  en  ce  pays 
Quoique  l'emploi  de  ces  materiaux  ait  ete  restreint 
jusqu'a  present,  par  suite  de  la  concurrence  avec 
d'autres  moins  couteux  et  plus  facilement  fabriques, 
les  methodes  ameliorees  appliquees  a  leur  prepara- 
tion et  des  marches  plus  nombreux  diminuent  ra pi- 
dement  les  frais  de  fabrication.  Une  etude  atten- 
tive, par  l'ordre  du  gouvernement,  des  proprietes 
des  materiaux  de  construction,  pour  en  determiner 
la  nature  plus  resistante,  aurait  pour  effet  d'en  ge- 
neraliser  1'usage  et  de  conserver  notre  bois  qui  di- 
minue.  Ine  telle  action  immediate  serait  ample- 
iiiciit  just ifiee.  S'il  est  du  devoir  de  l'Etat  de  pro- 
mouvoir  la  prosperity  publique,  en  empechant  la 
destruction  des  forets,  la  plus  large  application  du 
principe  devrait  s'etendre  a  la  protection  des  riches- 
ses  creees.  J-hi  definitive,  la  destruction  par  le  feu 
d'une  niaison  d'habitation  est  une  plus  grande  perte 
que  celle  du  l>ois  des  domaines  publics.  Les  habita- 
tions et  le  bois  sont  une  panic  de  la  richesse  natio- 
nale;  leur  destruction  est  done  une  perte.  Nul  sys- 
teme  de  taxe  ae  peut  les  restaurer,  que  cette  taxe 
soit  percue  par  les  autorites,  constitutes  en  vertu 
de  la  loi,  on  par  les  interets  prives.  .sous  forme  de 
prime  de  polices  d'assurance.  Le  reboisemenl  des 
forets  coute  de  L'argent,  qu'il  faudra  se  procurer  par 
la  perception  d'une  forme  d'inipots  quelconqiiefl 
Remplacer  des  maisone  detruites  par  le  feu  demande 
de  l'argent,  dont  une  grande  partie.  par  VOie  d'assu- 
rance. est  prele\t>e  sur  la  propriete  qui  n'a  pas  6t^ 
atteinte  par  le  feu.  En  l'un  et  I'autre  cas,  les  d6- 
peuses  sont  impos^ea  au  peuple  du  Canada,  ("est 
done  une  question  qui  interesse  tout  le  public. 

(2)  Leurs  effets  sur  le  credit  commercial. — 
La  richesse  d'un  pays  est  constitute  en  grande  par- 
tie  par  les  ressources  ameliorees.  Leur  vente  et  leur 
echange  out  necessite  des  systemes  de  credit  elabo- 
res.  LiMionne  commerce  domestique  et  Stranger 
du  Canada  s'effondrait  irrevocablement.  s'il  fallait 
faire  les  diverses  transactions  argent  comptant. 
Nous  avons  excede  le  montant  de  notre  argent  son- 
nant,  et  nous  ne  pouvons  pas  restreindre  nos  achats 
et  nos  ventes  a  la  quantite  de  notre  reserve  d'or.  Le 
commerce  moderne  depend  beaucoup  de  notre  sys- 
teme  de  credit.  Si  l'on  exigeait  de  l'argent  comptant 
pour  toutes  obligations,  on  serait  bientot  reduit  a 
la  banqueroute. 

Puisque  l'expansion  de  notre  commerce  depasse 
la  valeur  de  notre  richesse  monetaire,  il  s'ensuit  que 
la  stabilite  de  notre  credit  repose  sur  la  solidite  de 
notre  systeme  commercial.  Toute  forme  de  mon- 
naie  donnee  on  recue,  au  cours  des  ^changes  qui 
s'operent,  represente  une  valeur  actuelle,  soit  en 
immeuble,  soit  en  effets  marchands. 
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Les    Rapides   aux  Eaux  Tourbillonnantes  et  Ecu- 
mantes  du  Fleuve  Saint-Laurent 


Voulez-vous  faire  une  experience  nouvelle?  Venez  sauter  les 
Rapides  du  St-Laurent.  Ce  voyage  vous  fera  du  bien — vous 
donnera  des  emotions — vous  enchantera — corame  il  a  fait  du 
bien,  emotionne  et  enchante  tous  les  touristes  qui  ont  fait  le 
voyage  que  nous  appelons  "De  Niagara  a  la  mer." 
Aimeriez-vous  a  voir  les  paysages  plus  calmes,  mais  tout  aussi 
jolis  du  haut  du  St-Laurent,  a  l'endoit  ou  le  fleuve  se  divise  en 
milliers  de  petits  canaux  pour  entrer  dans  les  Mille  lies?  Ces 
lieux  pittoresques  se  trouvent  aussi  sur  la  route  de  ce  magni- 
fique  voyage  en  bateau. 

II  y  a  longtemps  que  vous  voulez  voir  Quebec — la  ville  si  pit- 
toresque  et  si  interessante — elle,  aussi,  est  une  attraction  de  ce 
remarquable  voyage  sur  l'eau. 

Les  Sanctuaires  et  les  Miracles  vous  interessent-ils?  A  quel- 
ques  milles  de  Quebec,  se  trouve  Ste-Anne  de  Beaupre,  ou 
depuis  250  ans  les  citadins  et  les  gens  des  campagnes  vont  s'a- 
genouiller  ensemble  devant  ces  autels  sur  le  bord  du  chemin — 
et  dans  la  grande  eglise  de  Ste-Anne  elle-meme — pour  honorer 
la  Sainte  a  l'intercession  de  laquelle  un  si  grand  nombre  de 
guerisons  miraculeuses  ont  ete  accomplies. 

Aimeriez-vous  a  contempler  le  plus  grand  de  tous  les  Caps?  On 
peut  voir  sur  la  riviere  Saguenay,  les  Caps  Trinite  et  Eternite 
— plus  hauts  et  plus  abruptes  que  le  rocher  de  Gibraltar.  C'est 
la  derniere  beaute  naturelle  du  voyage  de  Niagara  a  la  mer. 
Un  voyage  en  bateau  qui  commence  sur  un  lac  merveilleux  et 
vous  fait  traverser  un  grand  fleuve  et  des  rivieres  magninques. 
Un  voyage  de  mille  milles,  interessant  continuellement  le  voya- 
geur  sur  tout  son  pittoresque  long  parcours. 


NIAGARA 
A  LA  MER 

Un  voyage  sur  l'eau 
peuple"  de  traditions — 
et  d'enchantement  qu'il 
vous  faut  faire  une 
fois  dans  votre  vie  si 
vous  tenez  a  connaitre 
les  beaut^s  pittoresques 
du  Canada. 

Des  billets  et  des  ren- 
seignements  peuvent 
etre  obtenus  a  n'im- 
porte  quel  bureau  de 
la  Canada  Steamship 
Lines,   Limited. 

Faites  venir  la  brochu- 
rette  illustr^e  ainsi 
qu'une  carte  et  un 
guide. 

Adressez-vous   au 
No    9,    Carre    Victoria, 
Montreal. 


Canada  Steamship  Lines  Limited 

LORSQUE  VOUS  VOYAGEZ  DANS  L'OUEST  —  brisez  la  monotonie  du  long  voyage  sur  terre;  voyagez  par  bateau 
de  Sarnia  au  "Soo",  Port  Arthur  ou  Duluth.  Ecrivez  pour  avoir  des  renseignements  sur  les  croisieres  des  lacs  d'en 
haut,  a  travers  les  grandes  mers  d'eau  douce. 


J 
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POUR  LE  TEMPS  DES  CHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

'N6     TO     ACT     OF     PARUIAME" 
?Lc*NAOA    IN   THE    YEAR   0»- 
'HOuSar,0       E,GHT      hun0»« 
"JO  SEVENTY-FOUR  BY 
ROSENHEIM    a    jo^as 
^  THE  OFF,CE  QF  THE  MINISIE" 

o^10  533  IN   THE  TRADE  «J" 


HE  LAW 

HENR|  JONAS  &  CO 

5oi_e   pt50PO<eT°QS 
MONTREAL. 


'-fl\t  MESS/A/4 


LEMONADE  POWDER 


', 


R°SENHEIMaJ0NA5 


«• 


Montreal 


^OST  PRACTICAL  THl«6 

FOp  EVENING  PARTlt* 

ANO  FAMILY  USE, 


TOUT  EPICIER  DEVRAIT  SE  PREMUNIR    DE    LA    FAMEUSE 

POUDRE   MESSINA 

QUI  PERMET  DE  PREPARER  LA  PLUS    DELICIEUSE  DES  BOISSONS  ET  LA  PLUS 

HYGIENIQUE. 

La  Poudre  Messina 

vuus  sera  demandee  constamment  cet  ete,  car  voila  plus  de  45  ans  quelle  est  employee  et  appre- 
ciee  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1S74  que  la  marque  de  fabrique  de  la  Poudre  MESSINA  a 
ete  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  est  devenue  la  grande  favorite  pour 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade. 

Economique  et  Facile  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  peut  faire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade.  Pour 
preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  line  a  deux  cuillerees  a  the  de  cette  poudre  dans 
un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LA  POUDRE  MESSINA.  POUR  ETRE  PRET  A  REPON- 

DRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 


Maison  fondee  en  1870. 


173-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL. 
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Lignes  O.P.W. 
Enregistrees  et  Protegees 

Peintures  pures  de  la  marque  O.P.W. 

Peintures  a  planchers  de  la  marque  O.P.W. 

Peintures  a   murs     de   la   marque   O.P.W. 

Vernis  Jas-Per-ite  pour  I'exterieur. 

Fini  dur  Jas-Per-ite  a  I'huile. 

Fini  a  planchers  Jas-Per-ite. 

Couleurs  laques  Jas-per-Lac. 

Emails  Jas-per-Lac. 

Plomb  anglais  O.P.W.  pour  decorateurs. 

Plomb  pur  O.P.W.  pour  decorateurs. 

Preparations  a  la  creoline  O.P.W.  pour  bardeaux. 

Couleurs  laquees  et  a  I'huile  O.P.W. 

"Presto",  preparation  pour  enlever  la  peinture  et  le  vernis. 

OTTAWA  PAINT  WORKS  LIMITED 

MANUFACTURERS     OTTAWA 

CANADA 
Un  vendeur  dans  chaque  ville  de  la  vallee  de  I'Ottawa 


FONDE    EN   1887. 


MONTREAL,  25  JUILLET  1919. 
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Articles  en  Tricot 


sont  faits  a  la  fabrique  de  tricotage  Acme  de 
Marieville  et,  aux  points  de  vuede  la  qualite 
et  de  la  valeur,  ils  interesseront  tous  les  ache- 
teurs  perspicaces. 

La  ligne  complete  comprend  : 


BMBr^- 


TRADE     MARK 


CHANDAILS   ET   ECHARPES 

Pour  Hommes  et  Femmes 

PARURES  -  TUQUES  -  MITAINES 

Pour  Femmes  et  Enfants 

nouveaut£s  tricotees 

Acme  Glove  Works 

limited 
Montreal 
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Les 

Bas    Buster  -  Brown 

D'une  plus  long'ue  duree 
Dun  joli  ajustement 
Economiques 

assurent  des  clients  permanents 

The  Chipman  Holton  Knitting  Co.  Limited 


ZThe 


flUBCnm 
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Clients   Permanents 

Les  bas  Buster-Brown  assurent  a  votre  magasin  des  amis  fi- 
deles  et  des  clients  permanents,  parce  qiTils  donnent  a  votre 
clientele  la  pleine  valeur  de  l'argent  quelle  debourse. 
A  la  longue  ces  bas  reviennent  moins  cher. 

Les  bas  Buster-Brown  sont  tricotes  avec  de  la  laine  tres  lon- 
gue, avec  une  jambe  a  deux  epaisseurs  et  un  talon  et  un  bout 
a  trois  epaisseurs.  C'est  precisement  pour  cela  qu'ils  durent 
plus  longtemps. 

Des  ouvriers  ayant  des  annees  d'un  entrainement  special  tri- 
cotent  ces  bas  en  leur  donnant  une  johe  apparence  et  une 
bonne  qualite  resistante.  Ces  bas  sont  appropries  pour  la 
plupart  des  "grandes"  occasions. 

Vos  clients  apprecieront  ces  faits.  lis  sauront  que  vous  leur 
donnez  la  pleine  valeur  de  leur  argent  lorsque  vous  leur 
recommandez  ces  bas.  Vous  pourrez  vous  faire  une  clientele 
permanente  avec  ces  bas. 

VIGNETTES  GRATUITES  —  Nous  vous  enverrons 
gratis  des  cliches  des  vignettes  de  nos  annonces  pour  que  vous 
puissiez  vous  en  servir  dans  votre  journal  local.  L  emploi  de 
ces  vignettes  relira  votre  magasin  a  notre  publicite.  Adressez- 
vous  pour  cela  au  departement  de  la  Publicite,  Chipman- 
Holton  Knitting  Co.,  184  Bay  Street,  Toronto,  Ont. 

The  Chipman-Holton    Knitting  Co.,  Ltd. 

HAMILTON.  Ont.        Fabrique  aussi  a  WELLAND 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   8. v. p. 


LE  PRIX   COURANT,   vendredi   25   juillet   1919 


Vol.  XXXII  —  No  ■  30 


Nous  Fabriquons  des  Tentes 

en  Canevas  pour  Hommes  de 

Chantier  et  Sportsmen 


LE    duck   de   la  marque  Repellartt  est  le  tissu  le  mieux  connu  et  le  plus  employe  pour  les  tentes 
sur    le  continent  aujourd'hui.     Le  Duck   de  la  marque  Repellant  a  subi  les  severes  epreu- 
ves  des  departements  de  I'armee  du  Canada  et  des  Etats-Unis. 

Le  Duck  de  la  marque  Repellant  sert  a  la  fabrication  de    tentes,    auvents,   couvertures   de 

chevaux,  baches  et  de  tout  ce  qui  peut  etre  fait  en   canevas.  Nous   nous  ferons   un  plaisir  de  vous 

envoyer    des    echantillons  du  Duck  de  la  Marque    Repellant  ainsi   que   des  cotations  dans  le  plus 
court  delai. 

Couvertures  de  chevaux,  Baches,  Couvertures  de  voitures,  etc. 


TENTES  EN   DUCK 

a    brins   doubles   et   croises.    Garan- 
ties  sans  aucun   appret. 


TENTES  EN  DUCK 
IMPERMEABLES 

Absolument   a  l'epreuve  des   intem- 
peries  et  de   la   rouille. 


TENTES  EN  SOIE 
POIDS     PLUME 

Tous    les    modeles,   faciles   a    empa- 
queter,    legers   et    resistants. 


Grant-Holden-Graham 

Limited 

Manufacturiers,  Negotiants  en  Gros  et  Importateurs 

Ottawa  147-151  Rue  Albert  Canada 
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FOURNISSEURS  pour  HOMMES  de  CHANTIER,  EMPLOYES 
DE  CHEMIN  DE  FER,  CONTRACTEURS  ET  MINEURS 


Nous  sommes 
desspecialistes 
en  fait  d'arti- 
cles  d'accou- 
trement  de  la 
tete  aux  pieds, 
tels  que  vete- 
ments  de  tou- 
tessortes.mac- 
kinaws,  etoffes 
et  tweeds  de 
laine  indechi- 
rables. 


" 


CHAUSSURES  EN 
CAOUTCHOUC 


RAQUETTES 

COUVERTURLS 

LITERIE 

SERVIETTES 

TOILE  CIREE 
POUR  TABLE 

CHEMISES  DE 

TRAVAIL 

SALOPETTES 

CHANDAILS 


MITAINES  ET 

CANTS 


ETC  E1C 
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Creations 

Stock 
complet 


Muser 

Livraison 
Immediate 


Nous  n'avons  jamais  neglige  le  fait  que  vous  tenez  a  la  qualite — y  com- 
pris  la  longue  dureeet  la  belle  apparence— a  un  prix raisonnable. 
Nous  nous  sommes  toujours  efforce  de  vous  donner  ces  trois  choses,   et 
nos  ventes  sont  la  preuve  de  notre  succes. 

Dans  la  ligne  de  l'Etoile  Bleue,  la  beaute  est  representee  par  une  multi- 
tude de  dessins  c'est  une  beaute  durable  et  qui  donnera  un  service 
satisfaisant. 

Les  dessins  depassent  toute  description,  on  y  trouve  quelque  chose 
pour  repondre  a  toutes  les  demandes.  Vos  clients  difficiles  apprecieront 
la  valeur  sans  egale  offerte  par  les  marchandises  portant  la  marque  de 
l'Etoile  Bleue. 

Muser  Brothers  (Canada)  Limited 

Manufacturiers  et  importateurs  de  dentelles, 

garnitures  a  robes  et  broderies, 

Importateurs  de  nouveautes  de  f antaisie 

12   rue   STE-HELENE,        MONTREAL 

New  York  Boston  Philadelphie  Chicago  Londres  Nottingham 

Baltimore        Los  Angeles        San  Francisco        Caudry        Le  Puy        St.  Gall 
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Dentelles 

Chiffons 

Georgettes 

Rubans 

Bas 


Broderies 
Tissus    lavables 
Garnitures 

a  robes 
Brassieres,  etc. 


JeL  +&L  +&+ 

7*r       ?3r       -***- 


^OS  clients,  lorsqu'ils  seront  de  passa- 
ge a  New  York,  sont  cordialement 
invites  a  venir  a  notre  entrepot,  Broad- 
way et  Vingt-Septieme  rue,  ou  notre 
organisation  est  a  leur  disposition  et  se 
fera  toujours  un  plaisir  de  les  aider  le 
plus  possible. 

-*«I*A.  ^«T*A.  ^«T»^ 

t^     Hf?     *$? 


Abuser  Brothers  (Ganafca)  ILimitco 

Manufacturiers  et  importateurs  de  dentelles,  garnitures  a  robes  et  broderies, 
Importateurs  de  nouveautes  de  fantaisie. 

1 2  RUE  STE-HELENE,  MONTREAL 

New  York        Boston        Philadelphie         Chicago  Londres       Nottingham       Paris         Calais 

Baltimore  Los  Angeles  San  Francisco  Caudry  Le  Puy  St.  Gall 
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Fourrures  a  la  Mode  ■  = 
Fourrures  de  Qualite 


Lorsque  vous  achetez  des  fourrures  Redmond, 
('element  d'incertitude  quant  a  la  qualite,  au  style  et  a 
la  confection  se  trouve  entierement  elimine. 

Nous  ne  saurions  trop  insister  sur  l'avantage 
qu'il  y  a  pour  vous   a   acheter  de  bonne  heure  cette 
annee  ce  qu'il  vous  f aut,  car  un  coup  d'oeil  sur  les  jour 
naux   quotidiens  suf fit   pour   indiquer   que   le  marche 
monte  rapidement. 

En  consequence,  profitez  de  nos  offres  actuel- 
les  qui  sont  basees  sur  des  achats  de  peaux  faits  il  y  a 
quelques  mois. 

Voyez  sur  l'autre  page  quelques-uns  des  ele- 
gants modeles  appropries  pour  le  commencement  de 
l'automne  aussi  bien  que  pour  l'hiver. 


The  Redmond  Co.  Ltd. 

MONTREAL        -       WINNIPEG 
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HALPIN 

— Etole  en    Hudson   Seal 


LAURA 

$55.00     848 — Etole  en   Lynx   naturel     . 
842 — Manchon  en  Lynx  naturel 


EVA 


$45.00    831  —  Etole   en  taupe    .    . 
43.00    821  —  Manchon   en  taupe 


>104.00 
38.00   k 


WARMAN 


897 — Etole  en  loup  naturel    . 
784 — Manchon  en  loup  naturel 


DALTON 


FRAWLEY 


$27.00    341 — Etole  en   loup  noir  de  Siberie.  $7.00    682 — Etole  en  renard  gris    .    . 
27.00    322 — Manchon    en    loup    noir   de    Si-  g86 — Manchon  en  renard   gris 

berie 8.75 


$15.00 
15.00 


THE  REDMOND  CO.,  Ltd. 


MONTREAL 


WINNIPEG 
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Sacs  a  main 

en  tissu  de 

soie 


Bourses 

avec  dos  a 

courroie 

Bourses 

avec 
poignee 
dans  le 

dessus 


Prix  de 


|15.00  la  doiiz. 


a 


154.00  la  douz. 


De 


$6.50  la  douz. 

V 

a 

$54. 00  la  douz. 


De 


$9.00  la  douz. 


$72.00  la  douz. 


Manufactures 
par 


Canadian  Leather  Products,  Limited 

144   West   Front   Street,   Toronto. 

Bureau   a   Montreal  :   230   rue   McGill.  —  C.   E.    Demers. 
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Nos  Nouveaux  Modeles  de 

VETEMENTS  TOUT  FAITS 

POUR 

l'Automne  et  FHiver  proch&ins 

ont  conquis  tous  les  suffrages 

En   Void  les  Raisons: 

Nos  vetements  sont  faits  avec  de  l'etoffe  de  bonne 
qualite,  par  des  coupeurs  experts  qui  connaissent  les 
gouts  canadiens  et  les  clients  obtiennent  de  ce  fait 
toute  satisfaction  quant  a 

La  Duree  du   Vetement  —  Son  ele- 
gance et  le  Con  fort  quil  procure. 

Voyez  nos  echantillons.         Demandez  nos  prix. 

Un  mot  de  vous,  vous  vaudra  la  visite  de  notre  voyageur  sans 
que  cela  ne  vous  engage  en  rif  n. 

La  Manufacture  de  Hardes  de  Victoriaville 


VICTORIA  VILLE 


P.Q. 


Garantis  par  une  Reputation 
de  59  Ans 

Depuis  plus  de  59  ans  la  Maison  Turnbull  Fabrique  de  bons  sous- 
vetements  tricotes  au  Canada,  et  des  sous-vetements  exclusivement. 

MM.  Turnbull  arriverent  d'Angleterre  avec  la  connaisaance  innee 
chez  eux  de  la  fabrication  de  bons  sous-vetements.  A  mesure  que  leur 
commerce  s'acroissait,  ils  firent  venir  de  temps  en  temps  d'autres  ou- 
vriers  d'Angleterre,  de  sorte  qu'ils  ont  toujours  tenu  leur  production  a 
la  hauteur  de  leur  reputation  comme  fabricants  de  marchandises  de  la 
meilleure  qualite  —  chaque  vetement  etant  fait  avec  cette  attention  et  ce 
soin  pour  lesquels  les  ouvriers  d'Angleterre  sont  reriomm'es. 

Plaisez  a  vos  clients  et  vendez-leur  une  marque  de 

SOUS-VETEMENTS 


Deux 
Marques  de  Commerce 


CEETEE 

Le  sous-vetement  pure  laine 
>iui  ne  ii  n<  cira  pas. 

Kait  a  la  forme  du  corps- sans  couture. 

Souls  des  vetements  de  la  meilleure  qualite" 

portent  cette  marque  de  oomiiuivi . 


De  splendide  (lualitc   tricotes  unis  eta 
cotes  avec  fourche  speoiale  croisee. 


DUN  AJUSTEMENT  PARFAIT 

Faits     settlement    par 

THE    C.   TURNBULL   CO.    OF    CALT,    LIMITED. 

G  A  L  T,    Ont. 
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Achetez  Maintenant   Pour   L'Automne 

Pour  Vous  Assurer  des  Livraisons  Promptes. 

Nous  fabriquons  maintenant  en    France  nos  stocks 
pour  livraisons  au  Canada  cet  automne. 
Pour  l'automne,  nous  aurons  surtout  des 

Crepes    Georgette 

de  nos  qualites  speciales,  tels  que  : 

Crepe  Marinette 
Crepe  Yvette 
Crepe  Odette 
Crepe  Tentation 

Nous  manuf  acturons  egalement : 

Crepes  de  Chine 
Chiffons,  Ninons 
Georgettes  de  Fantaisie 
Voiles  Francais 
Satins  Unis  et  de  Fantaisie 

Echantillons  fournis  sur  demande. 

ALBERT  GODDE,  BEDIN  &  CIE. 

PARIS 

TARARE 

LYON 

Edifice  Empire,     -     -     64  Wellington  St.  W. 

Telephone  :     Adelaide  3062 

TORONTO 


! 
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rovrrurei 


DE-     i-UJCtc 
PQUR    TOUS 


Manteaux  en  marmotte  de  2  couleurs 

42  pouces  de  long.  .  .    .    $80.00 

Manteaux  e.i  sealine  de  premiere  qualite, 

38  pouces'de  long $100.00 

Manteaux  en  "Near  Seal"  Chapel,  de  premiere  qualite, 

40  pouces  de  long   $150.00 

45  pouces  delong-  .....  $165.00 

Un  surplus  sera  charge  pour  les  manteaux    ayant  plus  de  40  pes 
de  buste,  suivant  la  qualite. 


No.  1000  en  "Near  Seal"  garni  de 
taupe  ou  de  bete  puante  australienne, 
38  pouces  de  long.  ••  •    $175.00 


Desparois,  Garneau  &  Cie,  Limitee 

Manufacturiers  de  fourrures,  importateurs 
et  negotiants  en  gros. 

465  rue  St-Paul  ouest  Montreal 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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La  vogue  actuelle  des  jupes  plus  longues  et  plus  etroites  n'a  pas 
(ait  diminuer  la  demande  pour  Ies  bas  de  belle  qualite. 

Le  fait  est  que  les  femmes  deviennent  de  plus  en  plus  difficiles.  II 
faut  que  leurs  bas  soient  d'une  texture  et  d'une  fabrication  egales  a 
celles  de  leurs  plus  belles  toilettes. 

II  y  a  une  veritable  satisfaction  dans  le  fait  d'etre  en  position  d'offrir 
des  bas  que  vous  savez  devoir  plaire  a  vos  clientes.  Les  Penmans 
sont  deja  connus  de  vous  et  de  votre  clientele  et  vous  pouvez  les 
offrir  entoute  confiance. 


BAS  DE 


"Le  Modele  de  {'Excellence 
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Leur  popularite  s'accroit — 

Leurs  ventes  aussi 

» 

Les  Faux-Cols 
Lavables  Challenge 

sont  de  bonne  vente  en 
toutes  les  saisons.  Chaque 
annee,  un  nombre  de  plus 
en  plus  considerable 
d'hommes  et  de  garcons 
en  achetent.  Et  pourquoi 
pas  ?  lis  sont  economiques 
a  acheter — et  leur  blan- 
chissage  ne  coute  pas  un 
sou,  parce  qu'ils  peuvent 
etre  nettoyes  en  le  disant 
avec  un  peu  de    savon    et 

de  1  eau.     Leur  apparence  est  toujours  chic  et  fraiche. 

Les  ventes  des   Faux  Cols  Lavables  Challenge  augmen- 

tent  avec  leur  popularite. 

Prenez-vous  votre  part  de  ce  commerce  profitable  et 
grandissant  ?  Nous  aimerions  a  vous  aider  a  vendre 
plus  de  Faux  Cols  Challenge  de  mois  en  mois.  C'est  la 
cooperation  qui  fait  vendre  des  marchandises. 

Ecrivez-nous  et  nous  vous  enverrons  des  cartes  d'etalage  de  magasin  et  de  vitrine, 
des  supports  de  faux  cols  ainsi  que  des  imprimes  qui  attireront  l'attention  de  vos 
clients  sur  les  Faux  Cols  Challenge,  vous  feront  faire  plus  de  ventes  et  augmente- 
ront  les  profits  de  votre  commerce. 

The  Arlington  Company  of  Canada,  Limited 

63   Bay  Street,  TORONTO. 

eflfPDNt 


20  LE   PRIX   COURANT,   vendredi    25   juillet   1919  Vol.  XXXII  —  No  30 


POURQUOI 

Nepas  toujours  avoir  un  choix  complet  de  pointures  avec 
votre  assortirnent  de  casquettes  ? 

Vous   imposer  le  lourd   fardeau   d'un  stock  trop  consi- 
derable ? 

Perdre  des  ventes  par  suite  du  fait  qiTil  vous  manque 
certaines  pointures? 

QUANDVOUSPOU-  ^^^fe^       pas  plus  cher  que 

VEZ  ACHETER  la  0        ggj         L         les  casquettes  or- 

Casquette    COO-  J                           ||    dinaires. 
PER  a  trois  poin- 


tures dans  Une,  a  ■LlB                                       Cette    caracteristique 

1  epreu Ve  du  vent,  m^Hm                   [acilitera  vos  ventes  et 

-       .  .  ■%:.-                                            le  client  ne  peut  s  en 

seyant     men    et  m                   W       p&sser.  (Eiieempeche 

COnfortable---qui  1                                       le    vent   d'enlever    sa 

ne  vous   coutera  coiffure.) 


Notre  voyageur  passera  chez  vous  dans   les  prochains  10  jours  avec  une  ligne  en- 
titlement nouvelle  pour  le  moment  ainsi  que  pour  le  printemps  et  fete  de  1920. 

Donnez  votre  commande  immediatement  et  protegez-vous.   Nous  livrons  toujours 
nos  marchandises  aux  prix  auxquels  nous  les  vendons. 

En  tlonnant  vos  commandes  essayez  cette 

Nouvelle   Casquette  3  dans  1 

Vous  y  gagnerez. 
Seuls  manufacturiers  et  detenteurs  du  brevet. 

The   COOPER   CAP   Co. 

Immeuble  Cooper,  TORONTO  (Ont.) 

Representants  pour  la  province  de  Quebec  : 
R.  G0S8ELIN,  St  Hyacinthe,  J.  W.  CLERMONT,  8  rue  Labelle,  Montreal 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez   "Le    Prix   Courant",  s.v.p 
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BRETELLES 

BROPHEY  -  CHESTER 

Le  tissu  elastique  employe  dans  la  fabrication  de  cette  marque  de  bretelles  est 
le  meilleur  que  Ton  puisse  trouver  sur  le  marche.  II  est  tisse  dans  nos  propres 
fabriques  et  nous  apportons  une  attention  toute  speciale  a  la  qualite  du  fil  de 
caoutchouc  employe.  Seul,  le  meilleur  caoutchouc  epais,  frais  taille,  est  assez 
bon  pour  les  Bretelles  Brophey-Chester.  Notre  tissu  elastique  n'est  pas  tisse 
uniquement  pour  lui  donnerune  belle  apparence,  mais  plutot  pour  assurer  le 
plus  long  service  au  client.  En  consequence,  vous  avez  la  certitude  que  vos 
clients  seront  satisfaits  si  vous  leur  vendez  des  Bretelles  de  la  marque 
Brophey-Chester. 

The  Brophey  Suspender  Co.  Ltd 

Bureau   et   fabrique  THPHMTn  Salle  d'exposition  : 

42  rue  Bathurst.  I  UlyUll  I  U  226   rue    King    Ouest 

Representant:  M.  P.  C.  ADAIR,   318  Kings  Hall  Building,   rue  Sainte-Catherine-Ouest, 

Montreal,  P.  Q 


Parapluies,    Ombrelles, 

Cannes 

Nous  fabriquons  pour  le  commerce  de  detail  des  parapluies  pour 
hommes  et  dames  en  des  qualites  a  bon  marche,  a  prix  moyens 
et  chers. 

Nos  parapluies  sont  fabriques,  soit  pour  valises,  soit  en  formes 
ordinaires.  Le  parapluie  de  valise  est  tres  pratique  quand  on 
voyage,  puisqu'ils    tient  dans  une  valise  de  vingt-quatre  pouces. 

Cette  ligne  est  de  bonne  vente  et  rapporte  de  bons  profits. 

Ecrivez-nous  pour  echantillons  et  prix. 

The    Brophey    Umbrella    Company,    Limited. 

286  rue  King  ouest  Toronto. 

Representant :  M.  P.  C.  ADAIR,  318  King  Hall  Building,  rue  Sainte-Catherine-Ouest, 

Montreal,   P.  Q. 
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POUR   MANTEAUX  ET 
COSTUMES 


TOUTES  LES  NUANCES 


Departement    B 


GREENSHIELDS  LIMITED 


Seventeen- 
Victoria  Square 

MONTREAL   ■ 
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Les  Salopettes  de  Carhartt 
vous  donneront  une  clien- 
tele et  un  bon  profit. 


Si  vous  etes  a  etablir  votre  reputation 

pour  la  qualite  de  vos  marchandises,  la  li- 

gne  Carhartt  vous  aidera.     Les  combinai- 

sons  et  les  salopettes  Carhartt  offrentdes 

avantages  exceptionnels  qui  ne  manquent 

pas  d'en  appeler  immediatement   au   bon 

sens  et  au  desir  du   client.     Voici 

quelques  caracteristiques  qui   ai- 

dent  a  faire  les  ventes: 


Coutures  a  piqures. 
Boutons  rivetes. 
3.  Renfort  double  partout  ou 
porle  l'effort. 
Poche    angulaire   pour  le 
pied-de-roi. 

Poclies  commodes  et  spa- 
cieuscs. 
Hretelles  flexibles. 

En  coutil  fori  et  resistant 
ayanl  la  duree  du  cuir,  et 
n'ayant  pas  besoin  d'etre 
lave  ni  frotte. 


Commandez  un  petit  lot  assorli,  si  vous  le  pre- 
ferez  ;  mais  ne  manquez  pas  la  chance  de  vous 
procurer  ce  qu'il  vous  faut  avant  la  hausse  ine- 
vitable des  prix.  Des  echantillons  seront  envo- 
yes  franco  avec  plaisir.  Des  cartes  d'etalage 
appropriees  accompagnent  chaque  consignation. 
La  saison  deces  marchandises  bat  actuellement 
son  plein.  A  vous  d'en  profiter  le  plus  possible. 


Hamilton  Carhartt 
Cotton  Mills,  Limited 


Manufacturiers  des  Salopettes  Carhartt  pour  hommes  et  des  Combinaisons 
Carhartt  pour  homines  femmes  et  enfants,  ainsi  que  des  gants  de  travail 
Carhartt 


Montreal 


Winnipeg 


Vancouver 
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La  Maison  Canadienne 

Des  Nouveautes,  Articles  de  Fantaisie  et  Brimborions. 

Etes-vous  prets  pour  1&  Visite  Royale  ? 

S.  A.  R.  le  Prince  de  Galles  visitera  le  Canada  ce+,  automne.  De  Test  a  l'ouest,  nous  devons  nous 
unir  pour  donner  a  Son  Altesse  Royale  un  accueil  digne  du  plus  grand  Dominion  de  l'Empire  Britanni- 
que.  Votre  assortiment  de  pavilions  devrait  etre  complet  afin  d'etre  en  position  de  repondre  a  la  deman- 
de  £norme  que  ne  manquera  pas  de  susciter  une  occasion  semblable.  Nos  pavilions  sont  faits  d'^tamine 
pure  laine,  de  la  qualite  "Admiralty  '  et  de  couleurs  indelebiles,  conformement  aux  donnees  du  gouverne- 
ment  quant  a  la  dimension,  etc.  Nous  avons  aussi  un  assortiment  considerable  de  pavilions,  en  un  choix 
de  toutes  les  dimensions  les  plus  en  demande,  pour  les  pays  suivants  : 

Angleterre,  Union  Jack,  Ecosse,  Irelande,  Pays  de  Galles,  Canada,    Allies,  France,  Belgique,  Ita- 

lie,  Russie,  Japon,  Etats-Unis. 

Nos  prix  sont  moderes,  si  Ton  considere  la  quality  et  le  fini  de  nos  pavilions. 

PAVILLONS  AVEC  BATON 


UNION  JACK 

TRICOLORE 

EMBLEME  GP 

En  Co 

TON 

En  Soie 

Douz. 

Douz. 

Grosse 

6'    x  8" 

—       .42 

IK'x     2"    — 

.09 

1.00 

9     x   14 

—       .85 

2       x     3     — 

.20 

2.25 

12  x  16 

—     1.25 

3^    x     5     — 

.42 

4.80 

14  x   18 

—     2.00 

5x8     — 

.8? 

9.60 

22  x  36 

—     4.25 

7    x  10     — 

1  25 

14.25 

7     x  13     — 

2.00 

22.50 

Nous  faisons  une  specialite  des  etof fes  a   robes  noires  et  nous  tenons  en  stock  les  lignes  les  plus  re- 
commandables,  telles  que  : — 

Alpaga,  Cacbemire,  Serge,  Lorento,  Santoy,  Merinos,  Drap  d'Or,  Armure,  Barathea,  Tricotine,  Drap  fin, 
Benford,  Corde\  Melrose,  Undine,  Corde"  Metz,  Corkscrew,  Delaine.  Gabardine,  Henrietta,  Molton.  Les  cou- 
leurs sontindelebiles  etnos  prix  sontaussiraisonnables  que  possible  aveclesconditions  actuelles  du  marche. 
Notre  assortiment  de  sous-vetements  en  balbriggan      en  mains  a    des  prix  defiant  toute   competition  et 


pour  bommes  et  garconnets  oflfre  uo  cboix  de  tou- 
tes les  grandeurs.  Aussi  Jerseys  de  coton,  manches 
courtes  et  longues,  pour  garconnets  ;  en  blanc,  ma- 
rine et  khaki. 

Mouchoirs  en  linon  a  points  ajoures  pour  dames, 
10^  x  10|.  Offre  tres  sp6ciale  >S"5.40  la  grosse 

En  linon  a  points  ajoures,  16  x  16,  pour  hommes. 

$9.60  la  grosse 
Avec  bordures  imprimees,  17  x  17,  pour  hommes. 

$1.50  la  douzaine 
Mouchoirs  de  deuil,  festonnes  pour  dames,  bordu- 
res assorties  Prix  reg.  $15.00  pour  $9.50  la  grosse. 
Nous  avons  en  mains  un  assortiment  complet  de 
Bas  et  Chaussons  d'automne  et  d'hiver,  pour  fem- 
mes  et  enfants.  Nous  les  avons  en  Cashmire  et  en 
laine  et  dans  les  couleurs  suivantes  :  Noirs,  Blancs 
Gris  rouges  et  bruns.  Prix  de  $1.80  pour  dames  a 
#16.00  la  douzaine. 
Pour  hommes  nous  avons  un  tres  bel  assortiment 


dans  une  grande  variete  de  qualites  et  de  couleurs 
Prix  de  $2  65  a  $10.50  la  douzaine 

Marque  "Dorothy  France" 

Sous-vetements  en  flanellette,  en  satinette,  en  moire" 

ainsi  que  jupons,  blouses,  robes  d  interieur,  tabliers, 

et  kimonos  en  soie,  pour  dames. 

Pantalons    en  tweed,   salopettes,  cache-poussiere  et 

robes  de  chambre  pour  hommes. 

Manteaux  et  robes  de  bapteme. 

Robes  pour  enfants  et  demoiselles. 

Fournitures   d'ecole 

Nous  avons  un  stock  complet,  comprenaut  :  Pape- 
terie,  sacs  d'ecole  en  canevas,  en  cuir  et  en  imita- 
tion de  cuir,  mallettes  d'ecolier,  craie,  crayons,  en- 
cres  Carter  et  Stanford,  mucillage,  etc.  Bref,  tout 
ce  qu'il  faut  pour  les  ecoliers  et  les  ecolieres. 
Soie  Fexto  pour  le  crochet,  toutes  les 
couleurs.  Boite  d'une  douz  $1.85  la  douz. 


Nous  apportons  une  attention  speciale  aux  commandes  par  lettre,  telegramme  et  par  telephone 

a  longue  distance. 
Si  notre  voyageur  ne  passe  pas  chez  vous,  veuillez  nous  en  avertir  et  il  ira  vous  voir. 

Hodgson,  Sumner  &  Co.  Ltd. 


83  a  91  rue  St-Paul  Ouest  21   rue  St-Sulpice 

salles  D'ECHantillons  :  Montreal 

Edifice   Meiropole  7  rue  Charest         Hotel  Windsor 

SHERBROOKE  QUEBEC  OTTAWA 


77  rue  York 
TORONTO 


82  a  94  rue  Le  Royer 

503  Edifice  Mercantile 
VANCOUVER 
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Pouvez-vous  toujours 
mettre    la    main  instanta 
nement  sur  "tel  papier"  ? 


Pouvez-vous   toujours  mettre  la   main   instantan6ment 

,,,i  ce  pi r  "necessalre  a  la   minute  mSme"? 

(in    devez-vous   tout    bouleverser  sur   votre   bureau  — 
—  probablement   sans    resultat-    dans    VOJ 
Vous  savez  vous-meme  combien  on  peu!   perdre  de 
temps   precleux   en  sulva.n1    1'une  <>u  l'autrc  de  ces 

deux    de >rea    mfithodea    dfepourvues    d'organlaa- 

tion. 

rn    Classeur    a    Demi    Section    "Office    Specialty 
vims  evite  toute  perte  de  temps  par  retards.    Pi 
de    votre    bureau    vous    gardez   eel    assistant    "tou- 
Jours-au-travall".     Vous  \    placez  lea  paplera    -lea 
comptea,     lea     documenta     strlctemenl     personnela 

. i voua   pouvez   avoir    beaoin    a    la    minute   dans 

votre  travail  depuia  le  matin  Jusqu'au  aolr. 


sur  eel    Important   document   d'afl  ette  lettrc 

ou   attendre   impatiemment   qu'un   assistant   recherche 

Si  vous  avez  a  faire  face  au  probleme  de  trouver 
de  siiit.^  tel  .,u  i.i  papier  a  I'instanl  oO  vous  en 
avez  beaoin,  ecrivez-nous  aujourd'hui  a  notre  bu- 
reau    i r    recevoir    une    brochurette    descriptive 

voua  disant  combien  vous  pouvez  reaoudre  ais£- 
nuiii   ce  probH  me. 

OFFICE    SPECIALTY    MFG.   CO.,    LIMITED 

Les     plus    grands    fabricants    de    classe  -papiers     de 

I'Empire    Britannique. 

Bureau:    SI    Rue   St-Plerre,    Montreal 


REGAL    MANUFACTURING    CO. 

LONDON,    CANADA 

Manufacturiers    de 

Bons  Vetements  Resistants  pour 

Hommes  et  Ganjonnets 

Salopettes,  Chemises,  Gants  de  Coton, 

Tabliers   de    Charpentiers 

Representants    demandes   pour   la   province   de   Quebec. 


BUREAU    ET   FABRIQUE: 
92,  94  et  96   King  St.,   London,  Ont. 


BUREAUX    DES    VENTES: 

Manchester,  Ang 
Montreal.  Que. 
Winnipeg.   Man. 
Vancouver,   C.A. 
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Ce  bouton-pression  est  un 
symbole  du  maximum  de  qualite. 


En  fait  de 

sont  le 
Qualite 


II  y  a  quelques  noms  de  gants  dont  la 
simple  mention  est  une  garantie  ab- 
solue  de  qualite. 

L'un  de  ces  noms  est  celui  de  PERRIN. 
Celui  qui  achete  des  gants  Perrin  eli- 
mine  la  necessite  de  longues  explica- 
tions. Tout  le  monde  sait  que  les 
gants  PERRIN  sont  superieurs  a  tous 
les  points  de  vue.  Pourquoi  laisser 
passer  la  chance  de  profiter  de  cette 
popularite  et  des  ventes  assurees  qui 
decoulent  d'une  ligne  si  recomman- 
dable  et  si  satisfaisante  pour  tous  les 
interesses  ? 


Nos  voyageurs  sont  actuellement  sur  tor 

doubles  et  non  dclib* 

PERRIN  FRERES  &  CIE 
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GANT 


J 


ts  ces  noms 


ibole  d'une 
contestable 


En  veritable  chamoisette 
Fait  au  Canada 


Personne  ne  conteste  la  qualite,  la  duree  et 
l'ajustement  des 

GANTS  KAYSER 

qui  sont  universellement  reconnus  Corame 
lea  meilleurs  gants  en  chamoisette. 
La  marque  de  commerce  Kayser  assure  au 
client  la  confiance  qui  resulte  en  une  clien- 
tele et  en  profits  augmentes. 
Mefiez-vous  des  contref aqons  et  des  autres 
gants  qui  ne  sont  pas  les  veritables  Chamoi- 
sette -  seuls  ces  derniers  repondent  a  la  de- 
mande  du  jour.  Les  principaux  marchands 
dans  tout  le  Dominion  obtiennent  un  grand 
succes  avec  les  gants  KAYSER  parce  qu'ils 
sont  durables,  recommandables  et  faciles  a 
vendre.  Us  seront  en  plus  grande  vente  que 
jamais  cet  automne.  Pourquoi  ne  pas  profi- 
ter  ne  leur  popularite  ? 


>ec  des  echantillons  complets  de  nos  modeles, 
cur  l'automne  et  l'hiver. 


Edifice  Sommer 


MONTREAL 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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RAYON    "F" 

N'attendez  pas  troppour  placer  vos  commandes 
dans  les  articles  pour  messieurs.  Vous  pourriez 
eprouver  un  desappointement  desagreable. 


Cravates  (bon  choix) 

$6.00 

Cravates  (bon  choix) 

9.00 

1 070    Chaussettes  cachemire  de 

laine  noire 

6.50 

FOKX — Chemises  indienne, 

poignets  fran<;ais 

12.00 

8  oz.  Salopettes  noires  ou  bleues 

(Railroad) 

18.00 

Chemises  travail  rayees,  assorties 

et  bleu-uni 

9.00 

Camisoles  et  cale^ons  ouates 

10.00 

Scotch  "     "        "        asst. 

12.00 

1921— "sweater"  brun 

qualite  $80.00 

54.00 

Chandail  pesant        .... 

16.50 

Etudiez  attentivement  les  conditions  du  marche, 
cela  est  actuellement  d'un  grand  interet  pour  vous. 

P.  P.  MARTIN  &  CIE  (Limitee) 

Fabricants   et    Marchands  de    Nouveautes   en    gros 
MAISON     FONDEE     EN     1845 

50,  Rue  SAINT-PAUL  Ouest  -  -  MONTfiEAL 

Tel.   Main   6730 

Salles   d'echantillons: 

QUEBEC,   7    Rue   Charest  OTTAWA,    166    Rue    Sparks 

SHERBROOKE,    103     Rue    Wellington  TROIS-RI VI ERES,   82    Rue    Royale 

ST-HYACINTHE,  229    Rue  Cascades  TORONTO,    52    Rue    Bay 
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RAYON    "H 


Venez  voir  notre  rayon  de  toile  pour  assortir  vo- 
tre  stock. 

Vous  y  trouverez  des  qualites  superieures  a  des 
pr  x  raisonnables. 

H30      -  Imitation  de  toile,  36pcs.    .    .42  ]A 
MS  I  I     ■  Toile  a  rouleau  (pure  toile) 

bord  rouge        .        .        .      .26  XA 
HI 42     -  Toile  a  nappe,  58pcs.        .     .65 
HS1X     -  Toile  de  boucher,  35pcs.  pure 

toile 62', 

SPECIAL     Toile  barree  grise,  I6pcs.   .20 
HI 706  -  Coton  a  rouleau  crash       .      .27K 
HUT      -  Toile  Union   23pts.        .         .45 


HJIO    -  Toile,  23pcs        ...     .43 


2 


Notre  rayon  d' information  est  a  votre  disposition. 


P.  P.  MARTIN  &  CIE  (Limitee) 

Fabricants   et    Marchands  de    Nouveautes   en    gros 
MAISON     FONDEE     EN     1845 

50,  Rue  SAINT-PAUL  Oui:st  -  -  MONTREAL 

Tel.   Main   6730 

Salles   d'echantillons: 

QUEBEC,   7    Rue   Charest  OTTAWA,    166    Rue    Sparks 

SHERBROOKE,     103     Rue    Wellington  TROIS-R I VI ER  ES,    82    Rue    Royale 

ST-HYACINTHE,  229   Rue   Cascades  TORONTO,    52    Rue    Bay 
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Avec   les   accessoires   de   Taylor   l'etalage   de   la   vitrine 

devient  facile  ! 

AYEZ    DE    BELLES  VITRINES    POUR    L'AUTOMNE 


Les  accessoires  de  Taylor  veu- 
lent  dire  de  plus  jolis  elalages  de 
vitrine.  Des  etalages  de  vitrine 
plus  jolis  veulent  dire  plus  d'af- 
faires et  des  ventes  plus  rapides 
pour  vous,  Decidez  aujourd'hui 
meme  de  rendre  vos  vitrines 
reellement  payantes.  Faites  vo- 
tre choix  parmi  le  groupe  illus- 
tre  ici  et  envoyez  votre  comman- 
de  directement  par  la  poste. 
Nous  vous  l'expedierons  promp- 
tement. 


Ko.  430  ■  Nouvtlle 
Armoire  a  casquettes 

SOYEZ  AIMABLE  avec  les  ache- 
teurs  de  casquettes.  Avec  cette 
nouvelle  armoire  vous  pouvez 
vendre  des  casquettes  rapide- 
ment  et  facilement.  Elle  fait  voir 
et  tient  en  ordre  quinze  douzai- 
nes  de  casquettes  et  elle  ne  prend 
que  trois  pieds  carres  de  plan- 
cher.  L'armoire  est  ouverte  en 
avant  pas  de  vitre.  Naturelle- 
ment,  les  compartiments  peuvent 
servir  a  d'autres  fins,  si  on  le 
desire.— Plus  de  300  deja  en  usa- 
ge. Commandez  la  votre  aujour- 
d'hui meme. 

Prix    $15.00 


No.    1-Support  Palette 

No.    2  -Etagere  a  cravates  pour 

comptoir      ...       

No.   3 -Support  ajustable  a  che- 

chemises,  forme  losange. 
No,    4  -Support  rigide  a  chemises, 

12  pouces  de  haut 

No.    5    Support  rigide  a  chemises, 

18  pouces  de  haut 

No.   6— Support  rigide  a  chemises, 

24  pouces  de  haut  

No.    7— Support  a  faux  col  et  a  cra- 

vate  ,  24  pouces  de  haut  -. 
No.    8 -Support  a  faux  col  et  a  cra- 

vate,   18  pouces  de  haut  •• 
No.   9— Support  a  faux  col  et  a  cra- 

vate,   12  pouces  de  haut  .. 
No,  10-Support  ajustable  a  che- 
mises, forme  cerf-volant. 


$2.50    No.  11-  Support  en  forme  de  T, 

12  pouces  de  haut 

2.50    No.  12-Support  en  forme  de  T, 

18  pouces  de  haut  

2.50    No.  13-Support  en  forme  de  T, 

24  pouces  de  haut.  

1.75    No.  14— Support  a  chemise,  cravate 

et  gants     

1.75    No,  15— Support  a  cravate  et  a  gants 
No.  16  -Support  a  faux  col,  cravate 

1.75  et  gants 

No.  17  -  Support  a  chapeau  avec 

1.25  haut  creux,  12  pouces     

No.  18— Support  a  chapeau  avec 

1.25  haut  creux,  18  pouces 

No.  19— Support  a  chapeau  avec 
1.25  haut  creux,  24  pouces. 

Uniformement  finis  chene 
2.50  fume  brun. 


1.25 

1.25 

1.25 

3.00 
2.25 


The  Taylor  Manufacturing   Co.,    of    Canada 

HAMILTON,  ONTARIO 

Economisez  de  l'argent  -Commandez  par  la  poste— Livraisons  promptes— Satisfaction  garantie 


No.  280  -  Sans  contredit  le  meilleur  support  a  vete- 
ments  sur  lc  marche.  Fait  au  Canada,  en  bois 
dur  de  la  meilleure  qualite.  fini  cire  et  frappe. 
Ne  le  confondez  pas  avec  les  supports  gros- 
siers,  mal  faits,  que  Ton  vous  offre  un  peu 
meilleur  marche,  Le  cent  $8  50 
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Nous  nous  fernos  un  olaisir  de  vous  euvoyer  sur  demande  un  lot  de  nos  macnifiQues 
accessoires  d'etalage  en  couleurs. 

ZIJVIJVIERJVIAJ^    REblAJSieE,    bIMITED 

HAMILTON,  CANADA. 

MM.  A.  B.  COUCH,  souls  agents  vendsurs  pour  le  Canada. 

MONTREAL:  TORONTO:  WINNIPEC  :  VANCOUVER: 

43  rueSl-Sacrement.     64  rue  Wellington  Ouest.     Hammond  Bldg.     Mercantile  Bldg 
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THE  DEACON  SIT  CO. 


FABRICANTS  DE 

Chemises  de  travail  en 
Handle  pour  vendre  a 
tous  prix,  en  Bleu  uni, 
en  Gris,  en  Khaki,  en 
Olive,  en  Militaire  fon- 
ce,  etc. 

Faites  en  styles  varies. 

Ecrivez  pour  prix  et  echantillons. 


THE  DEACON  SHIRT  CO. 

BELLEVILLE  -  ONTARIO 


Bretelles,  jarretelles  et 
bandes  pour  les  bras 

Nousfabriquons  toutes  les  lignes  popu- 
laires  de  bretelles.  La  'Linend"  avec 
bouts  en  tissu  est  notre  meilleure  bre- 
telle  de  toilette- 

Aussi  jarretelles  avec  agrafes  simples 
ou  doubles ;  bandes  pour  les  bras— 
une  grande  variete  au  choix. 

Nous  fabriquons  "les  jarretelles  et  ban- 
des pour  les  bras,  marque  "HESSCO' 
avec  fini  ivoire  et  garanties  ne  pas 
rouiller. 

THE  KITCHENER  SUSPENDER  CO. 

LIMITED 

KITCHENER        -         ONT. 


GUELPH  CARPET  AND  WORSTED  SPINNING  MILLS 

LIMITED 

Fabricants  de 

Tapis  Wilton,  Bruxelles,  Velours  et  Tapisserie 

ET  TOUTE  SORTE  DE 

"WORSTED" 

GUELPH  -----  ONTARIO 


J5>t<ixror$f 


IJNSHrinkaBLE 

UNDERWEAR  FOR  MEN 


St.  Gorge  "KlOOlnap" 

Le  Sous-Vetement  qui  repond  a  toutes  les  exigences  du  client  le  plus 
difficile.  La  surface  interieure  du  tissu  est  "duvetee"  par  notre  pro- 
cede  special,  de  sorte  que  chaque  vetement  a  la  douceur  de  la  soie  — 
et  la  chaleur  et  la  duree  de  la  laine  pure.  L'etiquette  "St-George"  est 
recherchee  par  les  hommes  qui  desirent  un  sous-vetement  d'un  con- 
fort  supreme. 

THE    SCHOFIELD   WOOLEN    COMPANY,   LIMITED 

OSHAWA    (ONTARIO) 
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H.  $.  King  Silk  Company,  Limited 

LA  MAISON  DE  LA  SOIE  DU  CANADA 

^Toronto 


SOIES  POUR  L'AUTOMNE 

Nous  vendons  actuellement  pour  livraison  d'automne,  toutes 
les  lignes  de  soie,  dont  plusieurs  sont  de  nos  anciennes  lignes 
"d  avant  la  guerre" — en  noirs  et  de  couleurs. 

Paillette,   Messaline,    Duchesse, 

Taffetas,  Soies  a  Deux  Tons  (Shots), 

Crepe  de  Chine,  Georgette,  etc. 

Lignes  de  fantaisie  en  une  grande  varietc. 

Toutes  les  lignes  de 
Soies  Japonaises  et  Chinoises. 

Nous  avons  toutes  les  soies  en  demande  pour 
livraison  immediate. 

Lignes  speciales  pour  manut'acturiers  et  marchands  de  gros  (jobbers). 
Ecrivez  pour  avoir  des  echantillons. 

A.  S.  KING  SILK  CO.,  Limited 


BUREAUX  A  L'ETRANGER: 

Zurich,  Suisse. 
Yokohama,  Japon. 
Lyon,  France. 
Chefoo,  Chine. 


59-61    rue  Wellington   Ouest 
TORONTO. 
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firaser- 

r    Made 


*m^M 


on 


Des   Casquettes   pour  Hommes  et 

Gargonnets    ainsi    que    des 

Chapeaux  pour  Enfants 

Faits  au  Canada  depuis  plus  de  20  ans,  seront  pour  l'automne  1919  et  le  printemps 
1920,  offerts  aux  marchands  de  la  province  de  Quebec  DIRECTEMENT  DES  MANUFAC- 
TURERS, 

Par  suite  vous  pourrez  economise!-  de  l'argent— realiser  de  plus  gros  profits  — et  en 
meme  temps  choisir  vos  propres  modeles.  De  plus7  vous  pourrez  faire  imprimer  VOTRE 
nom  dans  chaque  casquette— une  superbe  annonce  gratuite  pour  votre  magasin. 

THE  FRASEB  CAP  CO. 

LONDON,   CANADA. 

Aux  agents :  Nous  avons  besoin  de  bons  representants  dans  la  province  de 
Quebec— on  restera  libre  de  s'occuper  de  la  vente  d'autres  bonnes  lignes  du  meme 
genre. 


firaser- 
r    Made 


Prenez  en  stock  les 

SALOPETTES 


u 


STAR  BRAND" 


Elles  resistent  a  I'usage  le  plus  dur. 
Elles  sont  faites  amples  et  confortables, 
en  tissus  de  la  meilleure  qualite. 
Toutes  les  couleurs  sont  indelebiles. 

Chaque  vetement  est  garanti. 

Salopettes  Combinaison  "Star  Brand".  Au 
premier  rang  de  toutes  quant  a  la  val'eur. 

Aussi  pantalons  de  travail,  chemises, 
cache-poussiere,  etc.,  faits  a 

ROCK  ISLAND,  QUE., 

PAR 

The  J.  B.  GOODHUE  Co.,   Limited, 

depuis  plus  de  25  ans. 


Agence  a  Montreal 
211,   Edifice  Drummond. 


Telephone 
Up.  1  129 


"MONROE"    un 

FAUX-COL  ARROW 

Pour  I'Ete 

CLUETT,   PEABODY   &.   CO.   OF   CANADA.    LIMITED 
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James  Coristine&Co.,  Limited 

Manufacturiers  de  Fourrures  de  Haute  classe 

Montreal. 


A  3973 


A  4288 


A  4286 


k  4290     Etole   en  loup  na- 

turel  .......  18.00 

l    4285     Manchon  en    loup 

naturel 20.00 

3918     Etole    en    renard 

dore 13.25 

3909     Manchon  en  renard 

dore 15.00 


A    3917     Etole     en     renard 

dore  .......  22.50 

A    3902     Manchon  en  renard 

dore 13.25 

A    3973     Etole    en    renard 

gris .    .  13.25 

A    3966     Manchon  en  renard 

gris 13.25 


A    3972     Etole     en     renard 

gris 13.25 

A    3967     Manchon  en  renard 

gris .  15.00 

A    4288     Etole      en       loup 

naturel 15.00 

A    4286     Manchon   en   loup 

naturel 18.00 
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pvE  l'autre  cote  de  cette  page  nous  illustrons  une  demi-douzaine  de 
*^modeles  populaires  de  parures  de  fourrures  Ces  marchandises  sont 
fabriquees  dans  notre  propre  fabrique  avec  la  meilleure  main-d'oeuvre 
possible. 

La  demande  pour  les  parures  en  fourrures  cette  saison  promet  d'etre  ex- 
ceptionnellement  considerable  et  nous  sommes  en  position  de  remplir  les 
commandes  promptement  des  leur  reception. 

Nous  manufacturons  un  choix  complet  de  manteaux  et  de  jaquettes. 
Catalogue  sur  demande. 

James  Coristine  &  Company,  Limited 

MONTREAL. 
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Les  marchandisea  canadiennes 

.sunt  les 

MEILLEURES 


Le  tissu  le  plus  populaire  dans  le  moment 

pour  costumes  de  dames,  jupes,  manteaux  de  sport  el  pardessus  d'hommes,  complets  de  golf, 

etc.,  c'esl  le  DRAP  .)  HUSKY. 

I,.'  DRAP  JERSEY   EAWTHORN  esl  sans  egal   pour  la  beaute  de  son  fini,  el  sa  qualite 

durable.    II  a  ete  accueilli  avec  ane  faveur  instantanee  partout,  a  cause  de  l'uniformite  de  son 

tricot,  la  distinction  de  son  fini  el  ses  couleurs  superbes. 

Tissu  pure  laine  de  la  meilleure  qualite,  54  ponces  de  largeur,  quatre  pesanteurs  au  choix, 

dans  TOUTES  les  couleurs  et  plusieurs  superbes    melanges.     Demandez   des   echantillons   a 

notre  agent,  ou  a  votre  marchand  de  gros. 


LINGE 

COMFORT 

POUR  LA 

FIGURE 

des  hommes  qui 

se  rasent 


CES    UNGES 

POUR    LA    FIGURE 

se  vendfoil  fdcilement 

Achetez  les  ckez  voire  marchand 


<le  gros. 


LINGE 

DOLLY  DIMPLES 

POUR  LA 

FIGURE 

pour  un 

meilleur  teint 


De    jolies    cartes    d'etalage    superbement  coloriees  vous  seront  fournies  sur  demande. 

Nos  TISSUS  A  SERVIETTES  TERRY  vous  interesseronl  aussi.    Toutes  les  dimensions  et 
toutes  les  largeurs  dans  notre  assortment. 

Hawthorn  Mills  Limited,  Carleton  Place,  Ont. 

Agents  vendeurs: 
TORONTO— Little  &   Little,   152  Bay  St. 
MONTREAL,  Qu€. — \Aikc  F.   Moore,   Edifice  Coristine. 
WINNIPEG— Fred.   Rumble,  Hammond  Bldp. 
VANCOUVER-  A.  J.  Snell,   Vancouver  Hotel. 
PICTOU,  N.E.— V.  A.  Barnwell 
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Le  Commerce  des  Nouveautes  a  Besoin  de 


Bustcs  en  cir-s  Forme  d'etalages  emaillees  lavables  pou 
fants,  pour  Co!s  et  Dentelle,  Bonneterie,  ainsi  que  des 
l'amenagement  du  magasin 

LA    DALE    WAX    FIGURE    CO.    LIMITED 
peut  Pen  approvisionner  au  miuux  de  ses  interets 


r  vetements  de  dames  et  d'en- 
fixtures  de  toutes  sortes  pour 


Co.,  Limited,  Toronto. 


a  Montreal 


P.  R.  MUMRO 

150  rue  Bleury 


NOS      BUSTES      EN      CIEE 
pour  Chapeaux,  Robes,  Manteaux,  etc,  sont  reputes  su- 
perieurs  a  tous  autres.     Ne  negligez  pas  vos  etalages, 
le  succes  de  votre  commerce  en  depend. 

Ecrivez-nous  ce  dont  vous  avez  besoin  et  nous  vous  coterons  les  prix 
les  plus  avantageux. 


La  forme  camisole  nature  de  "Dale"  est  la  plus  parfaite 
et  la  plus  vivante  qui  soit  sur  le  marche. 


Maison  fondee  en  1848 


P.   DAVENPORT, 

Manufacturers  de  soie, 

Bridge  Street  Mills,  Macclesfield,  Ang. 
Londres,  Luton,  Manchester,  Angleterre. 

Canadian   Flower  & 
Feather   Mfg.   Co. 

243-245    rue    Bleury,   Montreal,  Que. 

Agent  pour  l'expedition  en  gros  : 

Robert    C.    Parsons 

Foy   Building,  34    Front   Street   West^ 
TORONTO. 


Uotrc  eomptoir  au  Kuban 

est  sans  doute  affaire  dans 
le  moment 


Vous    pouvez  vous    approvi- 
sionner immediatement  dans 
notre  stock  de  tout  ce  qu'il 
vous  f aut  en  fait  de  ruban 

RIBBONS  LIMITED 

**S  PECIALTSTES" 


212  rue  McGill, 

100  rue  Wellington  ouest, 


MONTREAL 
TORONTO 
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Un  Modele  Nouveau 
de  la  Victoriaville 


Nous  offrons  actuellement  au  commerce  une  ligne  meil- 
leure  et  plus  variee  de  meubles  resistants,  de  modeles  et 
de  finis  modemes,  appropries  pour  n'importe  quelle  de- 
meure.    Ces  meubles  sont  en 

CHENE  SOLIDE  UNI 

et  ils  ne  manqueront  pas  d'attirer  l'attention  des  ache- 
teurs.     ils  sont  tres  jolis  et  leurs  prix  tres  raisonnables. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  nouveau  catalogue  ainsi  que 
notre  liste  de  prix. 


The  Victoriaville  Furniture  Co.,  Ltd 

VICTORIAVILLE,  QUEBEC 
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NOTRE  MODELE  LE  PLUS  NOUVEAU, 

SOUS  LES  RAPPORTS  DE  LA  FORME 

ET  DU  MATERIEL,   EN  TISSUS  SIL- 

VERTONE  BRUNS  ET  GRIS. 

Les  casquettes  qui  se  vendront  le 
plus  pour  l'automne  1919. 

Nous  prouvons  toujours  aux  mar- 
chands  que  nous  leur  donnons  invariable- 
ment  les  meilleures  valeurs  pour  le  prix 
qu'ils  paient 

The  Boston   Cap   Co. 

358  rue  St-Urbain 

MONTREAL 


SALOPETTES 

Chemises  et  Gants 

BOB  LONG 

Faits  par  des  unionistes 


Pouce 
brevete 
BOB 
LONG 


Vi 


V 


L'annonce  ci-dessus  fait 
partie  d'uneserie  publiee  dans 
les  quotidiens,  les  journaux  de 
t'erme  et  les  magizines,  d'un 
ocean  a  l'autre,  et  cette  publi- 
city est  faite  dans  le  but  d'ai- 
der  les  marchands  a  vendre 
les  marchandises  "Bob  Long." 
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Connu    d'un  ocean  a  l'autre 

R.O.  LONG  fcCO.  LIMITED 

TORONTO  CANADA 


CHAISES 

Avez-vous  patfois  de  la  difficulte  ^ 
trouver  des  chaises  de  modeles  regu- 
liers  et  faciles  a  vendre  ?  Celte  dif- 
ficulte n'existera  plus  pour  vous  si 
vous  achetez  vos  assortiments  denotre 
fabrique.  Notre  ligne  comprend  un 
choix  varie  de 

Chaises  de  Salle  a 

Manger,    de  Cuisine, 

de   Veranda  et 

d'Ameublement 

Toutes  ces  chaises  represented  ce 
qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  des- 
sins,  de  fabrication  et  de  fini.  Ce 
sont  des  valeurs  sans  egales  sur  le 
marche.  Ecrivez-nous  aujourd'hui 
meme  pour  avoir  des  illustrations  et 
notre  liste  de  prix. 

The  Stanfold  Chair 
Mfg.  Co. 

Princeville,  Quebec 

(STANFOLD) 
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Grande  Offre  Speciale  poor  Noel 
Bretelles  "EZE" 

Dans  des  boites  de  fantaisie 
pour  les  fetes 

Parlez  en  a  nos  Voyageurs  ! 


Preparez  =  vous 

Maintenant 
POUR  NOEL! 


Nous  vous  conseillons  de  placer  votre  com- 
mande  de  Noel  IMMEDIATEMENT. 

L'an  dernier,  nous  avons  eu  de  la  difficulty 
\      a  faire  face  a  tout  notre  commerce  de  Noel 
par  suite  de  la  rarete  de  la  matiere  premiere 
et  de  la  main-d'oeuvre. 


La  nieme  difficulty  se  presentera  cette  annee 
—  la  rarete  de  la  main-d'oeuvre  est  encore 
plus  grande  qu'auparavant. 

Ne  courez  pas  le  risque  d'etre  desappointe. 
Placez  immediatetnent  votre  coinmande  de 
Noel  et  donnez-nous  la  chance  de  nous  pre- 
parer pour  ('expedition  rapide  de  vos  mar- 
chandises. 


Nous   ne   Nous   Attendons 
Pas  a  Une  Baisse  des  Prix! 

La  rarete  de  la  matiere  premiere  et  ('aug- 
mentation du  cout  de  la  main-d'oeuvre  ex- 
lieriuieutee  ne  permettront  pas  une  reduc- 
tion quelconque  d'ici  encore  quelque  temps. 

Nos  voyageurs  vous  feront  voir  toutes  les 
lignes  "King"  dans  de  jolies  boites  pour  le 
commerce  des  fetes.  Demandez-leur  surtout 
de  vous  renseigner  sur  notre  offre  speciale 
"EZE"  pour  Noel! 

The  King  Suspender  and 
Neckwear  Co. 


TORONTO 


CANADA 


Commandez  Immediatement  -  =  Ponr  pins 
de  Surete  ! 
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Les  Hausses 

sont  a  l'ordre  du  jour  dans  toutes 
les  lignes  de  nouveautes,  bien  que 
des  affaires  dans  chaque  ligne 
indiquent  que  ces  avances  n'affec- 
tent  pas  la  demande. 

Pour  avoir  un  choix  illimite  et  une 
livraison  prompte,  il  serait  sage 
pour  vous  de  placer  vos  comman- 
des  d'automne  le  plus  tot  possible. 
Le  commerce  sera  tres  bon  cet 
automne  pour  les  marchands  qui 
auront  de  bonnes  marchandises 
a  des  prix  raisonnables. 

Nous  pouvons  repondre  A  VOS 
demandes. 

Les  Trois  Facteurs  dans  la  Production : 

Matieres  Premieres  -  Coton,  toile,  laine,  etc. 

Main-d'oeuvre-  Avecetsans  experience 

Depenses  d'ad ministration—  Tous  les  item  plus 
la  production  recente  sans  profit. 

Tout  cela  coute  plus  cher  qu  en  aucun  temps 
durant  la  guerre. 

Vu  que  nousportons  les  PLUS  GROS  STOCKS  de  nouveautes  en  Canada,  nous 
avons  pour  des  centaines  de  milliers  de  dollars  de  marehandises  au-dessousde 
la  valeur  actuelle  du  marche. 

Tout  en  fait  de  nouveautes. 

Alphonse  Racine  Li  mi  tee 

60  96  rue  St -Paul   Ouest 

MONTREAL 

Manufacturiers  et  marchands  de  gros  de  nouveautes. 

Fabriques  : 

RUE  BEAUBIEN,  MONTREAL,         ST.  DENIS,  QUEBEC. 

ST.  HYACINTHE,  QUEBEC. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 


Vol.  XXXII  —  No  30  LE  PRIX  COURANT,   vendredi   25-juillet   1919  43 


Suivez  le  chemin  trace  qui  mene  chez 

RACINE 


II  y  a  actuellement  une  demande  marquee  pour  des  ruarchandises  de  la 
meilleure  qualite,  apres  les  remplagants  el  les  imitatitons  du  temps  de 
la  guerre.  C'est  la  un  avantage  exceptianne]  pour  le  marchand,  car  a 
part  le  fait  qu'il  y  a  un  plus  gros  profit  sur  ces  marchandises,  elles  lui 
donneront  des  clients  satis f aits. 


Activez 
des  Ventes 
Satisfaisantes 

en  etalant  des  marchandises  que  vous  connaissez  vous  meme  comme 
etant  de  la  meilleure  qualite. 

Les  Valeurs  Racine  el  le  Service  Racine  sonl  <l<>|niis  longtemps  recon- 
nus  comme  incomparables. 

Nos  marchandises  d'automne  dans  tons  les  departements  auronl  votre 
plus  entiere  approbation  sous  les  rapports  <!«•  la  valeur  bonnete,  'le  la 
beaute  et  de  la  qualite  recommandable. 

Elles  sont  de  la  valeur  RACINE. 
Inutile  pour  nous  d'en  dire  plus  Long. 

14  DEPART  KM  KXTS 

A — Cotonnades.  G — Fournitures  de  maison. 

Ax      Flanellettes.  H — Bas  et  sous-vetements  pour  dames. 

B — Tissus   lavables.  ._,  .     .  . 

I — Articles  de  fantaisie  pour  hommes. 
C — Lainages,  etc. 
p Toiles  ^ — Confection  pour  dames. 

E— Etoffes  a  robes  et  soies.  K— Menus  articles  et   brimborions. 

F — Chandails    et    sous-vetements    pour  L — Chemises   fines   pour    hommes. 

hommes.  M — Chemises  resistantes  pour  ouvriers. 

Tout  en  fait  de  nouveautes 

ALPHONSE   RACINE,   Limitee 

60-96  rue  St.  Paul  ouest,  Montreal 
Manufacturiers  et  marchands  de  g'ros  de  nouveautes 

SALLES    D'ECHANTILLONS: 
SHERBROOKE  TROIS-RIVIERES        SYDNEY,  N.E. 

OTTAWA  QUEBEC  TORONTO 

111  rue  Sparks  Edifice  Merger  122  Bay  Street 

HAILEYBURY,  NOUVEL  ONTARIO 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 


44 


LE   PRIX   COURANT,   vendredi   25   juillet   1919 


Vol.  XXXII 


No  30 


Un    meilleur    Commerce 

Vous  ne  pouvez  etablir  un  meilleur  commer- 
ce a  moins  de  vendreun  meilleur  produit.  Le 
SQus-vetement  Peerless  est  meilleur  que  les 
autres,  sous  les  rapports  du  style,  de  Pajuste- 
tement,  du  materiel  et  de  la  duree. 
Faites  savoir  aux  acheteurs  que  vous  vendez 
leur  sous-vetement  prefere.  Etalezle  Peerless 
sur  votre  comptoir  -  recommandez-le  a  tous 
vos  clients. 

Rappelez-vous  que  le  sous-vetement  Peerless  assure  un 

meilleur  commerce. 

Peerless  Underwear   Company,   Ltd. 

controlee   par 

J.  R.  MOORE  &  SONS,  LIMITED 

HAMILTON,  ONTARIO 


Ouate  en  Paquets 

"VICTORY"         "NORTH   STAR" 

"CRESCENT"         "PEARL" 

Ces  quatre  qualites  sont  cer- 
tainement  les  meilleures  qu'on 
puisse  obtenir  pour  le  prix.  Elles 
sont  manufacturees  avec  des 
matieres  de  premiere  qualite 
soigneusement  choisies. 

Commandez-en  a  votre  fournisseur. 


En  temps  de  Guerre  comme 
en  temps  de  Paix,  I'Econo 
mie  est  un  devoir  national. 


Faites  disparaitrc  ces  disgra- 
cieux  amas  de  papier  sur  vos 
planchers  —  et  supprimez  le  dan- 
ger d'un  incendie, 
En  vous  servant  d'une  Presn 
Climax  a  metire  le  paoier  en 
balles  vous  obtiendrez  le  plus 
haut  prix  pour  vos  papiers  de 
rebut. 

La  Prene  Climax  comprime  et 
met  en  balles  votre  papier  pret 
pour  l'expedition. 
Elle  sauve  du  temps,  du  travail, 
tient  votre  etablissement  proprc 
—  et  eonvcrtit  en  argent  vos  pa- 
piers  de  rebut, 

Tout   en    acicr.      12     dimension*. 
Ourera  toute  une  vie. 

CLIMAX  BALER  Co. 

HAMILTON,  OJVT. 


MARCHANDS ! 


Consultez-nous  sur  les  lignes 
suivantes : 


MARCHANDS ! 


Poupees,  jouets  et  jeux 
Pipes  et  articles  de  flaneurs 
Attirails  de  peehe 
Pavilions 
Horloges 


Garnitures  61ectriques 
Cristal  taille 
Articles  de  sport 
Menus  articles 

Ecrivez 


Papeteries 
Hamacs 
Brimborions 
Miroirs 
pour    avoir    notre    catalogue 


Articles    en    cuir 
Parfums 

Necessaires  de  toilette 
Peignes 
Brosses 


TORONTO 


WM.   CROFT  &  SON,    LIMITED 

436  438,  rue  Wellington  Quest. 


CANADA 
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Sous-Vetements  de  Soie  Kassab 

Notre  succes  dans  la  fabrication  de  cette  ligne  supe- 
rieure  de  sous-vetements,  et  sa  popularite  bien  meri- 
tee,  nous  l'attribuons  au  fait  que  nous  n'avons  tou- 
jours  employe  que  des  tissus  de  la  meilleure  qualite 
et  que  nous  avons  dessine  et  cree  chaque  vetement 
avec  le  plus  grand  soin  et  une  habilete  artistique. 

Les  marchands  partout  sont  enthousiastes  des  super- 
bes  avantages  offerts  par  les  sous-vetements  Kassab 
pour  leur  vente  rapide. 


Si  vous  tenez  a  offrir  a  votre  clientele  une  ligne  de  marchandises  jo- 
lies,  recommandables  et  populaires,  il  y  va  de  votre  plus  grand  avan- 
tage  de  voir  notre  ligne  complete  de  sous-vetements  de  soie  Kassab 
— ainsi  que  nos  justement  celebres  kimonos  Kassab. 


KASSAB   KIMONO   MFO.  COMPANY 

Edifice   Sommer  37    rue   M; 

MONTREAL 


rue   Mayor 


Agents 
Demandes 


pour  la  Province  de  Quebec 


Ecrivez  tout  de  suite  pour 
renseignements  concernant  1'agen- 
ce  exclusive  pour  notre  ligne 
d'"Overalls"  (salopettes)  de  ven- 
te rapide. 


Everybcdys  Overall  Co, 

LONDON,  CANADA 
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THE 


W.  R.  Brock  Company 


TORONTO 


(LIMITED) 
MONTREAL 


CALGARY 


Nouveautes  generales,  Lainaiges,  Tapis,  Arti- 
cles  pour  Hommes,  Confection  pour  Dames 

EN  GROS 


Bureau  et  Entrepot: 
RUES  NOTRE-DAME,  STE-HELENE  ET  RECOLLET,  MONTREAL. 

Directeurs  residents 
B.  A.  BBOCK,  GEO.  S.  CLEGHOBN,  Montreal. 

F.  H.  KEATING,  Halifax. 

VOYAGEUES  POUE  QUEBEC,  ONTAEIO  ET  LES  PEOV1NCES 

MAEITIMES 


N.  Belair 

E.  T.  Fournier 

A.  Ganthier 

E.  E.  Goodenough 

J.  Guillemette 

T.  J.  Gimn 


Nouveautes  Generates 

L.  de  G.  Huot 

F.  K.  Keating 
H.  A.  Knickle 

N.  Lalonde 
J.  E.  Lapointe 

G.  Laroclielle 


D.  Levasseur 
A.  L.  McLeod 
C.  A.  Potter 
H.  Pouliot 
A.  Eolland 
C.G.  Stewart 


Confections  pour  dames. 


H.  Bateson 


A.  Beaudry 


Departement  des    commandes    par   la    poste.  —  Toutes  les    facilites    pour 

l'execution    rapide    des   commandes    oar   la   poste.     Nous 

sommes  toujours  a  votre  disposition. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 


XXXII  —  No  30  LE   PRIX   COURANT,   vendredi   25   juillet   1919  47 


\  THE 


W.  R.  Brock  Company 


(LIMITED) 
Capital  autorise,  $2,000,000. 


Entrepots  : 

TORONTO  MONTREAL  CALGARY 

Nouveautes  generales,  Lainages,  Tapis,  Arti- 
cles pour  Hommes,  Confection  pour  Dames 

EN  GROS 


MKLCTLrRK: 


HENRY  BROCK,  president.  B.  B.  GEONYN,  vice-president  et 

gerant  general. 

JAMES  A.  CATTO,  secritaire-tresorier. 

E.  W.  PENTECOST       JAMES  S.  ANDERSON    \Y.  II.  BEBKINSHAW 
W.  E.  SMALLPEICE      H.G.COOK  F.  II.  KEATING 

E.  A.  BBOCK  G.  S.  CLEGHOBN  JOHN  KM  >SS 


BUEEAUX  ET  SALLEU  D'ECITAXTILLONS: 

C.A.Potter,  C.  C.  Gordon, 

Sydney,  Cap  Breton  Ashplant  Building, 

F.  H.  Keating  —  II.  A.  Knickle,  London,  Out. 

(Assit.)  W.J.Clarke, 

Halifax,  N.E.  ;;74  Donald  st- 

Winnipeg,  Man. 

G.  Larochelle,  Henry  (;,,1V< 

62  me  de  PEghse,  Quebec.  W(1,ton  Blockj 

J.  W.  Davis —  (W.  S.  Fairbrother,  Vancouver,  C.A. 

Assist.)  a.  Ilcwat.  35  Milk  Street, 

King  William  et  Hughson  Sts..  Cheapside, 

Hamilton,  Ontario  LONDRKS,  AXGLETEEEE. 


Siege  social  et  entrepot  : 

Rues  Bay  et  Wellington  Toronto 
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Bustes  d'hommes  de 
32,  34,  36  pouces 
pour  habits  a  taille. 


Bustes  emaill6s, 

couleur  chair,  pour 

robes  delicates. 


DEMANDEZ    NOS 

CATALOGUES 

GRATIS  EN  FRAN- 

CAIS 

contenant  supports  pour  mer- 
ceries, habits,  chapeleries, 
fourrures,  marchandises  se- 
ches,  modistes,  etc. 

Seuls    manufacturiers    de    la 
Province  de  Quebec. 


Delfosse  &  Cie 

247-249  rue  Craig  ouest 
Fabrique:  1  a  19  rue  Hermine 


Nous  manufacturons  et  r^parons  les  tetes  en  cire.     Seuls  re- 
pr^sentants  des  celebres  mannequins  en  cire  de  Pierre  Imans. 


Pour 
l'assortiment 


Choix 
Superbe 


Nuances 
Modelesles 
plus  nou- 
veaux. 


La   Maison 
des 

BOUTONS 


Prix 
^^       Attrayants 


Marchan- 
dises faci- 
les    a  ven- 
dre  et  de 
Confiance. 


Pour 
TAutom] 


. 


Les  boutons  n'ont  jamais  joue  un 
role  plus  important  qu'aujourd'hui 
dans  la  mode  des  costumes. 

Notre  ligne  complete  repondra  a 
toutes  les  demandes  de  votre  clien- 
tele. Voyez  notre  voyageur. 

FORSYTH-KIMMEL   CO.,  LTD- 

KITCHENER,  CANADA 
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WOOLS 


DANS  TOUTES  LES  NUAN- 
CES A  LA  MODE  — FAITES 
DES  PLUS  BELLES  LON- 
GUES  FIBRES  —  CHOISIES 
POUR  LEUR  UNIFORMITE, 
LEUR  ELASTICITE  et  LEURS 


QUALITES  DURABLES. 


Belding  PaulG)rticelu  Limited 

SALES  OFFICES 

MONTREAL  TORONTO 
WINNIPEG 
VANCOUVER, 


to    — 


Bfim-i 


V 


85- 


OUf, 


mx> 
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SUPERBES  ET0FFE8  A  ROBES 
POUR  L'AUTOMNE 


A  cause  de  la  rarete  des  marchandises,  Ton  ne  saurait 
trop  insister  sur  la  sagesse  de  faire  ses  achats  de 
bonne  heure  pour  l'automne. 

Pour  l'acheteur  qui  arrive  a  temps,  nous  avons  un 
choix  tres  considerable  de  toutes  les  etoffes  a  robes 
les  plus  nouvelles  pour  l'automne —  marchandises  re- 
gulieres  et  nouveautes.  Au  nombre  de  nos  lignes, 
nous  ferons  une  mention  speciale  de  celles  ci  : 


DRAPS  FINS 
VELOURS 
TISSUS  JERSEYS 
PANAMAS 


dans  les  nuances  regu- 
lieres,  y  compris  les 
couleurs  nouvelles  {elles 
que:  Castor,  renne, elan, 
henne,  bleunouveau,etc. 


SPECIAL 

Notre  serge  a  robes  No.  7158,  garantie  pure  laine, 
50  pouces  de  largeur,  en  bleu  indigo  et  noir  aniline  a 
$2.75  la  verge. 

John  M.  Garland,  Son  &  Co.,  Ltd. 

Ottawa,         -        Canada 
NOUVEAUTES  EN  GROS. 
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Nousavons actuellement  en  Stock  un 

Choix  de  toutes  les  lignes  de  tissus 

reguliers   pour   Pautomne 

Vous  y  gagneriez  beaucoup  a  connaitre  nos  prix  pour  ces  mar- 
chandises  et  a  completer  immediatemenfc  vos  achats  d'au- 
tomne. 


Flannellettes 

Saxonies 

Domets 

Wrapperettes 

Shirtings 

Tissus  a  pyjamas 

Coutils 

Guingans  a  tabliers 


Tissus  a  draps 

Cotons  a  oreillers 

Batistes 

Nansouks 

Cotons  fins 

Cotons  jaunes  et  blancs 

Ducks  et  coutils 

Couvertures  en  flannellette 


Nos  batistes  "CAPITAL"  sont  au  premier  rang  partout. 


W^w^~xW=*zmr 


John  M.  Garland,  Son  &  Co., 

LIMITED 

OTTAWA        -         CANADA 

NOUTEAUTES    EN  [GROS 
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A  VEC  cette  bretelle  bien  connue  offerte  maintenant 
^~^  sur  une  base  de  50cts,  nous  nous  attendons  en  toute 
confiance  a  la  voir  occuper  encore  une  fois  son  rang 
comme  la  bretelle  en  corde  qui  se  vend  le  plus  au  pays 
apres  la  bretelle  President.  La  qualite  n'a  pas  ete  sacri- 
fice pour  offrir  cette  reduction  de  prix;  elle  a  ete  rigou- 
sement  maintenue. 

Nous  profitons  de  cette  occasion  pour  avertir  notre  nom- 
breuse  clientele  que  par  suite  de  la  demande  tres  consi- 
derable dont  nos  bretelles  DUPLEX  sont  l'objet,  nous  ne 
pouvons  promettre  une  livraison  immediate  des  com- 
mandes.  Toutefois,  nous  ferons  tout  notre  possible  pour 
les  remplir  aussi  vite  que  nous  le  pourrons. 

Dominion  Suspender  Co. 

LIMITED 

NIAGARA  FALLS,  ONT. 

Representants: 

E.  O.  BARETTE  &  CIE,  E.  O.  BARETTE  &  CIE., 

301  rue  St-Jacques, 


Montreal. 


7  rue  Charest, 
Quebec. 
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FOURRURES  CHAPEAUX 

L  GNAEDINGER,  SON  &  CO. 


Maison  Fondee  en 

1852 


TRADE   MARK 


Proprietaires  de  la  celebre  marque  de  four- 
rures  "  Moose  Head  "  et  des  marques  de  cha- 
peaux  Monarch  et  Bertolini. 

Depuis  67  annees  nous  avons  f ourni  a  nos 
nombreux  clients,  des  lignes  de  marchandises 
de  haute  qualite.  POURQUOI  NE  SERIEZ- 
VOUS  PAS  UN  DES  NOTRES? 

Nos  representants  passeront  vous  voir  dans 
le  courant  de  Pautomne  avec  un  assortiment 
complet  de  chapeaux  de  feutre,  paille  et  cas- 
quettes. 

Nous  fabriquons  des  fourrures  de  premiere 
qualite  et  nous  avons  toujours  les  styles  les  plus 
nouveaux. 


Nos  representants 
pour  la  Province  de 
Quebec  sont  : 


AUG.  LEFORT, 
J.  H.  LAPIERRE, 
E.  N.  LAVALLEE, 
CHAS.  VALOIS. 
Nous  sollicitons  votre  patronage. 

L.  Gnaedinger,  Son  Co. 

94  rue  St-Pierre, 
MONTREAL. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Les  lignes  suivantes  sont 

faites  avec  cette  marque 

de  commerce  : 

GILET  TRICOTE 

POUR   HOMMES  ET  FEMMES 

TOURS  DE  COU 
(mufflers) 

TUQUES 

CASQUESdeHOCKEY 

MITAINES 

GANTS 

JERSEYS  DE 

GAR(?ONNETS 


IL  Y  A  UNE  VERITABLE  FORCE  ET  UNE  QUALITE  DURABLE 
DANS  LES  ARTICLES  TRICOTES  BENTRO. 

Nous  vous  conseillons  d'examiner  vos  stocks  immediatement  de  decider 
qu'elles  sont  les  lignes  qu  il  vous  faudra  pour  la  saison  d'automne  et 
d'envoyer  votre  commande  sans  delai.  Les  fabriques  seront  occupees 
cet  automne  a  repondre  a  une  demande  plus  considerable  que  d  habi- 
tude. Evitez-vous  un  desappointement  en  ayant  de  bonne  heure  vos 
commandes  d'assortiment. 

Nous  fabriquons  actuellement  une  excellente  ligne  de  Jerseys  de  laine 
pour  garcpnnets.  Ecrivez  pour  avoir  des  echantillons  et  nos  prix. 

The    Williams-Trow   Knitting   Company 

Limited 


J.  M.  ROBERTSON  &  CO. 
Toronto. 


STRATFORD        -        CANADA 

REPRESENTANTS : 

O'BRIEN,  ALLEN  &  CO., 
Winnipeg. 

A.  J.  SNELL,   Vancouver. 


J.  B.  TROW  &  CO., 
Montreal. 


A.  M.  MOUATt&  CO., 
Calgary. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Une  Plus  Grande  Variete  dans  les 

ARTICLES    EN    TRICOT    BALLANTYNE 

Pour  le  Prin temps  1920 


^L 


E  ler  de  septembre  les  representants  de  Ballantayne  commenceront  a  eta- 
-■— i  ler  les  nouvelles  lignes  Ballantyne  pour  le  printemps  de  1920.  Des  agran- 
dissements  faits  a  nos  machines  et  a  notre  fabrique  nous  donneront  des  facili- 
tes  non  seulement  pour  une  plus  grosse  production,  niais  une  plus  grande  va- 
riete de  modeles  de  vetements  tricotes  Ballantyne. 

On  en  a  un  exemple  par  les  nouvelles  lignes  de  Jerseys  Ballantyne  pour  gar- 
connets.  Nos  nouvelles  machines  produisent  un  tissu  plus  fin  et  plus  souple 
que  celui  qu'il  etait  possible  de  fabriquer  auparavant  avec  un  vetement  de  laine 
tricote.  Ce  nouveau  tissu  tricote,  que  Ton  verra  egalement  dans  les  costumes 
de  bain  Ballantyne,  augmentera  la  demande  pour  les  marchandises  Ballantyne 
et  vous  devriez  le  voir  avant  de  placer  votre  commande  pour  votre  stock  du 
printemps. 

Les  nouxeaux  modeles  Ballantyne  de  Pull-Ones,  gilets  tricotes,  costumes  de 
bain  et  jerseys  pour  garconnets  donnent  une  idee  de  ce  qui  sera  populaire  du- 
rant  1920.    Notre  voyageur  ira  vous  les  montrer. 

Vendez  cette  automne  et  cet  hiver  le  gant  tricote  recommandable— 
le  gant  Ballantyne  (en  tricot  ecossais). 

R.  M.  Ballantyne,  Limited 

Stratford,  Ont. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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NOUVEAUTES   EN   CRAVATES 

"NIAGARA" 


Voici  nos  prix : 

$  7.50 
9.00 
10.50 
15.00 
18.00 
21.00 
24.00 
27.00 

la  douzaine 

dans  nos 

principales 

formes 


Choisie 

parmi 

ootre 

assortiment 

a  $24.00 
la  douzaine 


Toutes  faites  avec  les  bandes  "Mitchell  Slide  Easy" 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix   Courant",  §.v.p. 
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CRAVATES   POUR   NOEL 

Nous  etalons  un  choix  merveilleux 
de  cravates  pour  I'automne  et  pour 
les  fetes. 

Nos  prix  varient  de  $7.50  a  $27.00 
la  douzaine. 

Voyez  nos  attrayantes  boites  pour  les 
fetes. 

Une  cravate  Niagara  Neckwear  dans 
une  boite  de  fantaisiefera  un  cadeau 
utile  et  de  vente  facile. 

Nos  vendeurs  de  notre  bureau 
de  Montreal : 

MM.  E.  0.  BARETTE  &  CIE., 
301  rue  St-Jacques, 

iront  vous   montrer   notre 

assortiment. 

NIAGARA  NECKWEAR  COMPANY, 

LIMITED 

NIAGARA  FALLS. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Chemises 

que  vous  pouvez  prendre 

en  stock  avec  la  certitude 

absolue  que  vous  et 

votre  clientele  pouvez  vous 

fier  a  leur  qualite  immanquable 


SH/RT 


(La  Chemise  Lang) 


"  La  ligne  (Tune  valeur  exceptionneHe  " 


r\'un  modele,  de  couleurs  et  de  dessins  sortant  de 
***  I'ordinaire  —  avec  une  originalite  qui  ne  man- 
quera  pas  de  plaire  aux  hommes  tenant  au  cachet 
exclusif  dans  tout  ce  qu'ils  portent. 

Si  vous  le  desirez  nous  mettrons  votre  nom  sur  cha- 
que  chemise  que  vous  commanderez,  de  maniere  a 
identifier  votre  magasin  avec  la  qualite  resistante 
et  recommandable  de  Lang. 


THE 

LANG  SHIRT  Co. 


LIMITED 


Kitchener 


Ontario 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Les  Plus  Nouveaux  Modeles  D'automne 


DE 


MANTEAUX 


POUR 


Dames,    Demoiselles   et   Fillettes 


JUOTRE  nouvelle  ligne  d'automne  ne  comprend   que  les  modeles 
les  plus  elegants  dans  tous  les  tissus  les  plus  nouveaux  et  les 
plus  a  la  mode,  y  compris  des  tissus  poilus,  peluches,  Salts,  Silver- 
tones  americain*,  Velours,  Whitneyes  et  Tweeds. 

V  OUS  les  vetements  qui  sortent  de  notre  fabrique  possedent  des 

caracteristiques   individuelles    qui   les    font  vendre  —  il  n'y  a 

pas  de  modeles  difficiles  a  vendre  dans  notre  ligne.     Vos  clientes 

voudront  avoir  nos  manteaux  -  serez-vous  pret  a  leur  en  vendre  ? 


Nous  avons  un   assortiment  tres   considerable  d'etale   a   notre  salle 

d'echantillons.     Vous  y  gagneriez  a  venir  voir 

ce  que  nous  avons  a  offrir. 


NATHAN  LANDE  CO,  LIMITED 


EDIFICE    KELLERT 


338  rue  St-Urbain,  Montreal. 


En   6crivant   ailx   annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Nous   Grandissons 
Sans   Cesse 


TRADE  MARK 


TRADE  MARK 


Notre  usine  de  filage  et  de  tricotage  de  Saint-Jerome. 

Manufacturers  d'articles  tricotes  de  haute  classe  faits  au  Canada. 

CHANDAILS,    GILETS-TRICOTS,   JERSEYS,    ECHARPES,    CASQUETTES,  TUQUES,    LAINES 

A   TRICOTER,    ETC.,    ETC. 

COSTUMES  EN  DRAP  JERSEY,  DRAP  JERSEY  EN  LAINE    D'AUSTRALIE,  FAMEUSE    SOIE 
DE  FIBRE   (TRICOLETTE)   MANTEAUX  DE  SOIE,  ETC. 

Regent  Knitting  Mills,  Limited 

Fabriques:  Montreal  et  Saint-Jerome,  Que. 
Siege  social:  1202  Boulevard  St-Laurent,  (angle  Duluth),  Montreal. 

Bureaux-succursales  et  salles  d'echantillons: 


REGENT  KNIT 

I  \      MADCIM  CANADA      1 


TORONTO, 

62  Wellington  Street  West,  E.  R.  Morgan. 

WINNIPEG, 
400  Hammond  Block,  S.  M.  Campbell. 
VANCOUVER, 
Mercantile  Building,  R.  A.  Smith. 


REGENT  KNIT 

1  \     MA86IN  CANADA     I 
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Section  du  "  Prix  Courant ' 


)L.  XX. 


MONTREAL,  JUILLET  1919 


No  8 


La  Question  du  Prix  des  Vetements 


Le  rapport  de  la  Commission  industrielle  est  de  na- 
ture a  augmenter  le  malaise  social  —  Manque 
ridicule  de  connaissance  de  la  situation  des  fabri- 
cants  et  des  detaillants  —  Faits  denatures  par 
des  fragments  de  preuve. 


Le  rapport  de  la  Commission  de  la  vie  chere  de- 
clarant que  le  prix  des  vetements  devait  baisser 
pour  l'automne  a  ete  accueilli  avec  etonnement, 
pour  ne  pas  dire  plus,  par  tout  le  commerce  de  la 
couture.  Les  fabricants  et  detaillants  de  vetements 
ne  prevoient  que  de  la  hausse  pour  cet  automne  et 
ils  se  demandent  si  les  Commissaires  de  la  vie  chere 
ont  pu  obtenir  des  informations  qui  leur  out  ete  re- 
fusees,  ou  bien  s'ils  ne  sont  pas  plutot  alles  a  une 
partie  de  peche.  On  n'a  pas  encore  pu  eclaircir  ce 
point. 

Ce  rapport  de  la  Commission  et  l'enquete  sub- 
sequente  sur  les  benefices  realises  par  les  tisseurs 
de  laine  canadiens  ont  servi  de  pature  a  certaine 
presse  quotidienne  et  ses  reporters  ont  pu  y  de- 
ployer  leurs  brillantes  qualites  de  fantaisistes.  La 
Conference  de  la  Paix  perdait  de  sa  valeur  comme 
nouveaute,  la  greve  de  Winnipeg  elle-meme  com- 
mencait  a  devenir  de  l'histoire  ancienne,  c'etait 
done  la  quelque  chose  capable  d'entretenir  le  fris- 
son auquel  le  peuple  a  ete  accoutume  pendant  la 
guerre.  Et  de  fait,  si  vous  reflechissez  que  nous 
payons  pour  nos  journaux  100  p.  c.  de  plus  qu'avant 
la  guerre,  vous  devez  comprendre  que  nous  avons 
droit  a  quelque  extra. 

Le  cout  eleve  de  tous  les  articles  de  premiere 
necessite  est  un  point  sensible  pour  nous  tous.  Le 
confectionneur  qui  paye  $12.00  une  tonne  de  char- 
bon  qu'il  payait  autrefois  $6.00  et  qui  trouve  que 
ses  notes  de  boucherie  et  d'epicerie  ont  double  et 
meme  plus  que  double,  est  plus  que  certain  que  le 
clarbonnier,  le  boucher  et  l'epicier  ont  fait  des 
profits  exageres  a  ses  depens.  D'un  autre  cote,  lors- 
flue  ces  commercants  achetent  un  costume  ou  un 
vetement  quelconque  pour  leur  famille,  ils  sont  con- 
vaincus  que  le  tailleur  ou  le  marchand  de  nouveau- 
tes  realisent  un  benefice  beaucoup  trop  grand.    Le 


Soulier  blesse,  et  comme  toujours.  il  taut  trouver 
quelqu'un  a  blamer.  Le  public  ordinaire,  qui  n'est 
ni  marchand,  ni  fabricant,  mais  qui  est  compose  de 
salaries,  s'imagine  encore  davantage  qu'il  est  vole 
de  tous  les  cotes,  surtout  ceux  dont  les  salaires  ne 
repondent  pas  a  l'augmentation  du  cout  de  la  vie. 
Tout  ce  qui  semble  etre  une  preuve  pouvant  con- 
firmer  leurs  soupcons  est  accepte  avec  empresse- 
ment.  I'n  rapport  comme  celui  donne  par  la  Com- 
mission de  la  vie  chere  va  augmenter  le  malaise 
deja  existant,  car,  quand  bien  meme  il  serait  refute. 
il  sera  cru  pour  les  raisons  precitees  et  il  ne  servira 
en  rien  a  abaisser  le  prix  des  vetements.  De  plus  il 
a  donne  lieu  a  de  nombreux  commentaires  dans  les 
journaux  qui  accusant  de  profits  excessifs  les  diffe- 
rentes  branches  du  commerce  de  l'habillement. 

Benefice  legitime  et  exploitation 

Le  commerce  de  detail  ne  pent  parler  avec  au- 
torite  que  de  ses  propres  benefices.  II  est  plutot 
ridicule  de  pretendre  que  les  detaillants  en  general 
ont  ete  des  exploiteurs.  La  realite.  e'est  que  dans 
le  passe  ils  n'ont  fait  que  pen  de  benefices  reels.  Ils 
se  sont  fait  un  salaire,  et  dans  bien  des  cas  un  sa- 
iaire  bien  miniine  et  ils  ont  eu  le  tort  de  considerer 
comme  un  benefice  ce  salaire  qu'ils  auraient  aussi 
bien  gagne  s'ils  avaient  travaille  pour  un  Strang 
Si  actuellenient  d'une  facon  generate,  ils  realisent 
un  benefice  reel,  e'est  une  chose  dont  tout  le  pays 
doit  leur  etre  reconnaissant.  Cela  prouve  qu'un 
faeteur  importanl  dans  la  communaute"  commence 
a  avoir  une  base  financieiv  Bolide. 

Quelques  magasins  font  un  gros  chiffre  d'af- 
faires, d'autres  en  font  un  moins  important.  Ils 
font  tous  un  profit  a  peu  pres  uniforme  sur  le  prix 
coutant,  de  sorte  que  plus  leurs  ventes  sont  impor 
lantes  plus  le  chiffre  de  leur  benefice  est  grand.  L\ 
seule  facon  dont  ils  puissent  augmenter  leur  bene- 
fice, e'est  d'augmenter  leur  chiffre  d'affaires.  Ils 
ne  peuvent  pas  augmenter  leur  pourcentage  sur  le 
prix  coutant  pour  la  bonne  raison  que  les  concur- 
rents vendraient  meilleur  marche  qu'eux  et  qu'ils 
perdraient  alors  leur  clientele.    Si  leur  chiffre  d'af- 
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faires  est  exceptionnellement  grand,  leur  benefice 
est  exceptionnllement  grand.  Si  le  chiffre  d'affai- 
res est  petit,  le  benefice  est  petit  en  proportion.  C'est 
tout  ce  qu'il  y  a  de  plus  elementaire,  mais  cela  sem- 
ble  encore  etre  au-dessus  de  la  comprehension  de 
certains.  Pour  eux  un  gros  chiffre  de  benefices  si- 
gnifie  "exploitation"  quel  que  soit  le  chiffre  d'affai- 
res fait.  lis  ne  se  rendent  pas  compte  qu'une  le- 
gere  diminution  sur  chaque  vente  ferait  disparaitre 
tout  benefice  et  qu'une  autre  legere  diminution  se 
traduirait  par  une  perte  sur  le  commerce  de  l'annee. 

Pour  ce  qui  est  du  prix  des  vetements,  dont 
parle  specialement  le  rapport  de  la  Commission, 
tout  ce  que  savent  les  detaillants,  c'oV;  que  les  prix 
qu'on  leur  demande  pour  l'automne  sont  plus  eleves 
que  ceux  de  la  saison  derniere.  Beaucoup  de  detail- 
lants declarent  qu'ils  ont  travaille  avec  un  benefice 
moindre  que  l'annee  derniere  et  qu'ils  seront  obli- 
ges de  reduire  encore  leur  benefice  s'ils  doivent 
vendre  aux  prix  qu'ils  seront  obliges  de  demander. 

Quelques  detaillants  ont  pu  faire  un  benefice 
de  100  p.  c.  sur  certains  articles  et  ne  pas  etre  in- 
quietes,  mais  de  la  a  pretendre  que  cela  s'est  gene- 
ralise dans  tout  le  commerce,  cela  devient  tout  a 
fait  ridicule.  Et  il  est  aussi  ridicule  de  dire  que  la 
suppression  de  cette  exploitation  suffira  a  faire 
baisser  le  prix  des  vetements  en  general.  On  pour- 
rait  tout  aussi  bien  pretendre  que  la  surabondance 
de  fruits  sur  une  ferme  va  faire  diminuer  le  prix  des 
fruits  dans  tout  le  pays. 

Benefices  des  manufacturiers 

En  ce  qui  concerne  les  manufactures,  la  ques- 
tion des  benefices  realises  est  facHe  a  controler. 
Tout  d'abord  les  manufactures  sont  peu  nombreu- 
ses  et  de  plus  les  prix  qu'ils  recoivent  pour  leurs 
marchandises  sont  a  peu  pres  generalement  connus 
aussi  bien  que  ce  qu'ils  payent  pour  leurs  matieres 
premieres  et  leur  main-d'oeuvre.  D'une  facon  ge- 
nerate l'augmentation  des  tissus  et  de  la  main- 
d'oeuvre  a  ete  plus  grande  que  celle  des  vetemen';s 
confectionnes.  Beaucoup  de  fabricants  ont  fait 
plus  de  recettes  dans  ces  derniers  annees  qu'ils 
n'en  avaient  fait  precedemment,  mais  ils  ont  fait 
un  pourcentage  moindre  de  benefices  sur  leur  chif- 
fre d'affaires.  Pour  beaucoup  meme  le  chiffre  ac- 
tuel  des  benefices  realises  est  moindre  que  celui 
qu'ils  faisaient  precedemment  sur  un  chiffre  d'af- 
faires plus  reduit. 

Non  seulement  les  salaires  ont  augmente  de 
75  a  100  p.  c.  et  les  heures  de  travail  ont  ete  redui- 
tes,  mais  encore  la  production  par  tete  est  moins 
bonne  qu'autrefois.  L'ouvrier  ne  produit  plus  au- 
tant  dans  le  meme  espace  de  temps.  II  est  difficile 
de  dire  si  cela  est  du  au  malaise  general  actuelle- 
ment  dans  l'air  ou  a  un  programme  arrete  de  di- 
minuer la  production.  II  en  resulte  cependant  que 
le  prix  de  revient  est  maintenant  augmente  dans 
une  proportion  plus  grande  que  le  pourcentage  re- 


presents par  l'augmentation  des  salaires  et  la  reduc- 
tion des  heures  de  travail. 

Dans  la  confection  pour  dames,  la  concurren- 
ce est  tres  forte  parmi  les  divers  fabricants.  A  cer- 
tains moments  les  manufacturiers  sont  obliges  de 
mendier  les  ordres,  ce  qui  n'a  pas  toujours  existe 
pendant  ces  deux  dernieres  annees.  Mais  quelques 
mauvaises  qu'aient  ete  les  affaires,  les  prix  sont 
toujours  restes  fermes.  Cela  aurait-il  existe  si  les 
benefices  avaient  ete  exageres? 

II  est  parfaitement  exact  que  les  prix  de  certaines 
cotonnades  et  de  certains  lainages  ont  baisse,  il  y  a 
quelques  mois.  Les  cotons  sont  revenus  a  leur  an- 
cien  prix  et  montent  encore.  Les  soies  n'ont  ja- 
mais ete  aussi  cheres  et  les  laines  sont  plus  cheres 
que  jamais  et  continuenta  augmenter.  Des  maisons 
qui  ont  achete  des  etoffes  americaines  en  pieces  au 
prix  de  la  baisse  ont  constate  que  les  pieces  ache- 
tees  ne  mesuraient  que  la  moitie  de  leur  longueur. 
Ce  qu'ils  recoivent  ne  ressemble  en  rien  a  la  quan- 
tity de  marchandises  qu'ils  pensaient  avoir  ache- 
tees. 

Prix  des  tissus 

Passons  aux  tissus  et  examinons  les  benefices 
realises  par  les  filatures  de  laine  pendant  les  quel- 
ques dernieres  annees.  Les  filatures  ont  sans  au- 
cun  doute  fait  de  grands  benefices,  mais  ce  n'est 
pas  une  raison  pour  ne  pas  presenter  les  faits  sous 
leur  vrai  jour.  La  remarque  malencontreuse  faite 
par  un  filateur  disant  que  son  usine  n'avait  pas  ete 
batie  pour  1'amour  de  Dieu,  a  contribue  a  faire  ou- 
blier  les  autres  preuves  qu'il  avancait,  par  exemple, 
sa  declaration  ou  il  faisait  remarquer  que  s'il  avait 
reduit  ses  prix  de  10  p.  c.  il  n'aurait  plus  eu  aucun 
benefice. 

Le  pourcentage  des  benefices  realises  sur  le 
capital  n'a  rien  a  voir  avec  la  question  de  savoir  si 
les  prix  ont  ete  trop  eleves. 

Le  pourcentage  des  benefices  sur  le  chiffre 
d'affaires  est  la  seule  chose  qui  compte  et  nous 
constatons  que  la  compagnie  dont  les  benefices  ont 
ete  estimes  a  300  p.  c.  par  la  commission  de  la  vie 
chere,  n'a  realise  qu'un  benefice  d'un  peu  plus  de 
14  p.  c.  sur  son  chiffre  d'affaires.  Si  le  prix  des 
tissus  avait  ete  reduit  de  14  p.  c,  la  compagnie  n'au- 
rait fait  aucun  benefice.  Si  Ton  avait  refuse  tout 
benefice  au  fabricant  de  tissus,  cela  n'aurait  pas 
fait  une  difference  de  plus  de  5  p.  c.  dans  le  prix 
des  vetements  confectionnes. 

Qui  a  raison? 

La  question  du  prix  des  vetements  est  tellement 
cbmplexe  qu'il  est  tres  difficile  de  pouvoir  l'exa- 
miner  sur  toutes  ses  faces.  Le  meme  journal  qui 
rapporte  les  temoignages  devant  la  Commission  de 
la  vie  chere,  publie  un  autre  article  intitule:  "Les 
importateurs  de  lainages  britanniques  constatent 
que  la  rarete  des  tissus  augmente."  Cet  article 
dit,  entre  autres: 


, 
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"Les  filatures  canadiennes,  les  negociants  de 
gros,  les  marchands-tailleurs  et  tous  ceux  qui  sont 
interesses  dans  le  commerce  des  lainages  sont 
plus  ou  moins  affectes  par  une  discussion  au  su- 
jet  de  la  qualite  des  marchandises  qui  sont  four- 
nies  au  public.  La  quantite  de  laine  contenue 
dant  les  tissus  vendus  comme  "tout  laine",  la  jus- 
tification des  prix,  etc.,  ont  ete  discutes  a  diffe- 
rents  points  de  vue  par  des  representants  des  mai- 
sons  de  gros,  des  tailleurs,  des  agents  de  manu- 
factures et  des  ingenieurs  textiles.  Le  point  sur 
lequel  ils  se  sont  tous  mis  d'accord,  c'est  qu'on 
pouvait  se  procurer  des  tissus  de  bonne  qualite 
tout  laine"  dans  les  filatures  d'Ecosse,  d'Angle- 
terre  et  du  Canada.  On  trouve  beaucoup  de  diffi- 
cultes  a  obtenir  un  approvisionnement  suffisant 
pour  les  besoins  actuels  du  commerce.    Les  fabri- 


"  cants  anglais  qui  approvisionnaient  le  Canada 
"  dans  une  grande  proportion,  sont  incapables  de 
"  fournir  a  leurs  clients  toutes  les  marcbandises 
"  dont  ils  ont  un  besoin  urgent.  Les  commandes 
"  sont  tres  souvent  reduites  en  quantite  et  les  aug- 
"  mentations  de  prix  se  repetant  deux  ou  trois  fois 
"  ne  sont  pas  rares  avant  que  l'importateur  cana- 
"  dien  puisse  obtenir  enfin  une  confirmation  de  son 
"  ordre.  Les  prix  cotes  actuellement  sont  beaucoup 
"  plus  eleves  que  ceux  donnes  il  y  a  quelques  semai- 
"  nes  ou  il  y  a  quelques  mois.  Pour  un  tissu  cou- 
"  rant  de  bonne  qualite  cote  autrefois  a  15s.  3d.  ou 
"  16s.  3d.  au  maximum,  le  dernier  prix  auquel  un 
"  ordre  a  ete  dernierement  confirme  a  ete  de  19s. 
"  3d." 

Cependant  le  journal  en  question  ne  fait  aucun 
commentaire  sur  les  faits  precites. 


Les  Tendances  des  Modes  d'Automne 


lew-York  s'attend  a  une  saison  prospere  —  La 
vogue  est  aux  garnitures  de  luxe  —  On  predit 
une  rarete  de  matieres  premieres  et  une  nou- 
velle  augmentation  de  prix  —  Les  brocarts  et 
les  dentelles  pour  les  toilettes  de  soiree. 


Les  magasins  de  New-York  n'ont  jamais  ete 
ussi  prosperes  que  cet  ete  et  les  fabricants  de 
Jew-York  n'ont  jamais  6te  aussi  embarrasses  non 
as  pour  savoir  ce  qu'ils  feront,  mais  pour  savoir 
[uel  prix  ils  demanderont  pour  leurs  marchandises 
t  comment  ils  arriveront  a  les  faire  faire.  Ils  se 
lemandent  aussi  s'ils  pourront  se  procurer  assez  de 
nateriel  pour  fabriquer  jusqu'a  la  fin  de  la  saison. 
V  la  verite  ils  ont  donne  suffisamment  de  com- 
nandes  pour  repondre  a  toutes  les  exigences  de  la 
saison,  mais  ils  n'en  ont  pas  encore  recu  livraison 
t  ils  sont  moins  que  certains  d'avoir  plus  qu'une 
lartie  de  leurs  achats.  Dans  les  articles  courants, 
1  est  probable  qu'ils  en  auront  suffisamment,  mais 
Is  prevoient  qu'ils  manqueront  de  hautes  nouveau- 
;es  pour  la  clientele  riche. 

Le  point  capital  de  la  situation  semble  etre  la 
question  de  la  main  d'oeuvre.  Les  ouvriers  ont  eu 
leur  greve  et  elle  est  terminee.  Ils  ont  obtenu  la 
semaine  de  44  heures  avec  un  minimum  de  salaire 
de  $44.00  par  semaine,  le  surplus  restant  a  decider 
entre  le  patron  et  Fouvrier.  Les  heures  de  travail 
sont  de  8  heures  a  midi  et  de  1  heure  a  5,  tous  les 
jours  excepte  le  samedi,  ou  ils  finissent  a  midi. 

Quelques  maisons  ont  eu  leurs  echantillons  de 
bonne  heure  et  les  ont  places  dans  leur  salle  d'ex- 
position.  Mais  cela  ne  leur  sert  de  rien,  car  elles 
ne  sont  pas  capables  d'etablir  un  prix  de  revient, 
parce  que  les  prix  de  facon  n'ont  pas  encore  ete 
fixes  avec  leurs  operatrices.  Les  clients  sont  venus 
et  sont  repartis  sans  avoir  pu  donner  de  comman- 
des.     D'autres    maisons    n'ont   pas    ete    capables 


d'avoir  une  collection  complete  d'echantillons  pour 
leurs  voyageurs  et  en  resume  personne  n'est  pret 
comme  on  l'etait  les  annees  precedentes  a  la  meme 
epoque.  Malgre  tout,  les  fabricants  previennent 
leurs  clients  qu'il  serait  preferable  pour  eux  de  don- 
ner leurs  commandes  de  bonne  heure  en  raison  de 
la  rarete  de  la  main  d'oeuvre  et  pour  donner  aux 
fabricants  tout  le  temps  possible  pour  manufactu- 
rer, et  encore  ils  ne  peuvent  fixer  aucune  date  pour 
la  livraison. 
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En  outre  tout  New- York  parle  non-seulement 
d'une  rarete  de  tissus,  mais  aussi  d'une  augmenta- 
tion des  prix.  Dans  les  milieux  autorises  on  est 
d'opinion  que  l'annee  prochaine  les  tissus  et  la  main 
d'oeuvre  seront  plus  rares  que  jamais  et  les  prix 
plus  eleves  qu'ils  n'ont  jamais  ete.  La  main  d'oeu- 
vre suffit  deja  a  peine  pour  la  fabrication  des  arti- 
cles destines  a  l'exportation,  la  consommation  des 
matieres  premieres  est  plus  grande  qu'elle  ne  l'a  ja- 
mais ete  depuis  cinq  ans  :  par  suite,  les  prix  doivent 
logiquement  encore  augmeuttr. 

Cependant  les  manufacturiers  de  New-York 
out  fait  des  progres  enormes.  Si  leurs  dessinateurs 
ne  sont  pas  encore  devenus  des  createurs  ni  des  au- 
torites  en  fait  de  modes,  ils  ont  au  moins  gagne  en 
prestige.  Mais  aujourd'hui  a  New-York  on  parle 
moins  qu'il  y  a  deux  ou  trois  ans  des  modes  ameri- 
caines  pour  les  Americaines  et  les  acheteurs  accou- 
rent  a  Paris  pour  voir  ce  que  le  sanctuaire  de  la 
Mode  peut  leur  offrir  et  rapportent  de  nombreux 
modeles  excentriques.  Beaucoup  admettent  que 
New-York  doit  encore  chercher  son  inspiration  a 
Paris. 

Les  experts  prevoient  une  saison  prospere 

i 

Quoi  qu'il  en  soit,  malgre  les  greves,  le  manque 
de  main  d'oeuvre  et  la  rarete  de  materiel  qu'on  pre- 
voit,  le  marche  de  New-York  s'attend  a  la  saison  la 
plus  prospere  qu'il  ait  eu  depuis  nombre  d'annees, 
specialement  dans  le  commerce  de  la  confection. 
On  prevoit  une  saison  inusitee  pour  les  costumes 
d'automne,  car  on  pretend  que  la  clientele  qui  avait 
appris  a  etre  econome  pendant  la  guerre,  va  de  nou- 
veau  se  mettre  a  depenser  et  que  les  prix  eleves 
n'empecheront  pas  l'Americaine  d'acheter  s;  la  mar- 
chandise  lui  plait.  Aussi  les  fabricants  font-ils  tous 
leurs  efforts  pour  se  procurer  des  marchandises  at- 
trayantes  et  avec  les  nouveaux  tissus  et  les  super- 
bes  lignes  de  nouvelles  garnitures,  il  est  a  prevoir 
que  leurs  ambitions  seront  pleinement  comblees. 

Depuis  quatre  ans,  la  clientele  a  toujours  de- 
mande  de  meilleures  qualites,  de  meilleurs  styles  et 
de  meilleures  facons.  Et  ceci  est  encore  beaucoup 
plus  appreciable  ici  qu'a  New- York.  Aussi  les  fa- 
bricants estiment-ils  que  malgre  la  hausse  crois- 
sante  des  prix,  si  les  marchandises  sont  bonnes, 
elles  se  vendront  bien.  Avec  les  superbes  costumes 
et  manteaux  qu'ils  offrent  actuellement,  ils  sont 
sous  l'impression  que  la  saison  aura  un  succes  sans 
precedent. 

Les  draps  a  fini  soyeux  sont  tres  en  demande  et 
jamais  l'Ame>ique  n'en  a  vu  de  plus  beaux  que  ceux 
que  les  fabricants  offrent  pour  la  saison  d'automne. 

Les  draps  lustres  et  veloutes  dans  les  teintes 
melangees  de  brun  et  de  rouge  sont  ce  que  les  ma- 
nufacturiers de  New- York  comptent  offrir  a  la 
clientele  de  luxe  cet  automne.  II  y  a  deux  faits 
principaux  a  noter  sur  le  marche  americain  pour 
cette  saison:  d'abord  le  nombre  relativement    res- 


treint  de  modeles  et  le  peu  de  variete  dans  les  colo- 
ns. Les  fabricants  comme  les  teinturiers  revien- 
nent  a  des  mesures  raisonnables  et  abandonnent 
les  hautes  nouveautes  et  la  confusion  de  couleurs 
qui  existaient  avant  la  guerre.  Les  draps  et  les  gar- 
nitures, specialement  les  soies,  sont  teints  de  la 
meme  nuance,  de  sorte  qu'une  cliente  qui  veut 
acheter  une  blouse  Georgette  assortie  a  son  costu- 
me n'aura  pas  de  difficulty  a  se  procurer  exacte- 
ment  la  meme  teinte. 

Nuances  brunes  et  rouges 

Parmi  les  teintes  qui  vont  se  porter  pour  les 
costumes  et  manteaux  on  trouve  un  riche  brun  ta- 
bac,  appele  Maduro,  puis  les  teintes  suivantes:  cas- 
tor, renne,  faisan,  pompei'en,  "dragon  fly"  qui  est 
un  autre  nom  du  bleu  paon,  mais  quelque  peu  plus 
souple  de  qualite,  bleu  victoire,  mocha,  brun  pale 
dans  des  tons  de  fourrure,  chardon,  teinte  cuivree, 
acajou,  bleu-marine,  noir.  Le  taupe  et  le  gris  sont 
moins  en  faveur  que  l'annee  derniere. 

II  y  a  une  foule  de  noms  pour  les  nouveaux  tis- 
sus. Une  maison  de  New-York  expose  une  serie  de 
tissus  pour  cet  automne  comprenant  le  marvella  et 
le  fortuna,  qui  sont  les  editions  de  1919  de  l'evora 
et  du  bolivia,  que  cette  maison  a  cesse  de  fabriquer. 
Cashmirtyne  et  Fleur  de  laine  sont  des  tissus  a  fini 
soyeux,  Velangoza  et  Bokara  sont  tisses  avec  de  la 
laine  angora.  Rodiotwill  est  un  tissu  croise  et  le 
tricosuede  a  des  effets  de  tricot  soit  avec  une  fine 
diagonale  soit  avec  des  rayures  a  deux  tons.  Che- 
vrona  est  un  nouveau  melange  avec  des  dessins 
presque  invisibles.  On  pense  que  ce  nouveau  tissu 
prendra  bien  pour  les  costumes. 

New-York  prevoit  une  superbe  saison  pour  les 
costumes.  Les  jaquettes  se  font  en  trois  longueurs 
differentes  variant  de  32  a  42  pouces.  II  est  plus 
que  probable  que  c'est  la  longueur  moyenne  qui 
aura  le  plus  de  preference,  car  l'elite  de  la  clientele 
new-yorkaise  aime  le  manteau  long  pour  les  temps 
frais.  Un  modele  a  le  dos  ample  tombant  droit  avec 
quelquefois  un  godet  a  1'arriere  ou  sur  les  cotes 
rompant  la  monotonie  de  la  ligne  droite  et  formant 
un  bouillon  dans  le  peplum.  Les  blouses  russes  et 
les  costumes  tailleur  sont  au  premier  rang,  les  cols 
sont  larges  et  drapes  avec  tendance  a  etre  conver- 
tibles. Un  joli  modele  est  un  col  convertible  qui  se 
boutonne  haut  autour  du  cou  et  qui  se  termine  par 
une  legere  cravate  en  zibeline  russe  ou  en  tout  au- 
tre fourrure  qui  s'ajuste  a  la  gorge  et  qui  est  ter- 
minee  avec  une  tete  et  quelquefois  aussi  avec  une 
queue.  On  fait  des  ceintures  en  ruban  tres  etroit 
et  il  y  a  tout  lieu  de  croire  que  la  fourrure  sera  tres 
employee  comme  garniture  dans  les  articles  de  prix. 
Les  jupes  sont  plus  larges  et  plus  courtes  que  le 
printemps  dernier,  et  se  rapprochent  a  peu  pres  des 
dimensions  de  l'automne  dernier. 

New- York  semble  fatigue  du  dolman  pour  por- 
ter dans  la  journee  et  les  nouveaux  modeles  exposes 


Vol.  XXXII  —  No  30 


LE   PRIX   COURANT,   vendredi    25   juillet    1919 


65 


sont  des  mantes  plus  dans  le  style  manteau,  avec 
cependant  de  larges  emmanchures. 

On  a  grande  confiance  dans  les  jupes  separees 
et  quelques  fabricants  estiment  que  les  nouveautes 
seront  tres  en  faveur.  Un  fabricant  de  jupes  vient 
[de  rapporter  de  Paris  tout  un  assortiment  de  velours 
Ide  fantaisie  appeles  panclea  et  faits  de  coton  et  de 
soie  artificielle,  de  differents  dessins  et  de  couleurs 
riantes.  II  a  choisi  de  preference  les  teintes  unies 
jqui  ont  eu  la  faveur  des  principaux  magasins  de  la 
Iville  comme  partout  ailleurs.  Une  autre  nouveaute 
de  cette  collection  de  marchandises  parisiennes  est 
un  duvetyn  en  coton  raye. 

Ce  fabricant  est  un  fervent  de  la  jupe  separee. 
|A  son  avis  il  va  y  avoir  deux  genres  absolument  dif- 
iferents,  l'un  pour  le  sport  et  l'autre  pour  la  grande 
itoilette  ou  il  sera  accompagne  de  la  blouse  ou  d'un 
autre  corsage  nouveaute.  II  pense  que  Paris  va 
faire  ces  jupes  habillees  tres  etroites  et  tres  courtes 
|avec  draperie  sur  le  cote  et  sur  la  hanche  et  dans 
bien  des  cas  un  bord  irregulier.  Pour  les  jupes  trot- 
'teuses  et  les  jupes  de  sport,  on  va  abandonner  les 
iplisses  de  cette  annee  et  les  remplacer  jusqu'a  un 
certain  point  par  des  godets  sur  le  devant,  le 
tour  du  bas  mesurant  entre  2y2  et  3  verges.  Ce 
;sont  la  naturellement  des  modeles  excentriques  et 
d'autres  fabricants  offrent  des  modelees  plus  clas- 
siques  ou  ils  emploient  des  lainages  de  fantaisie, 
surtout  des  tissus  rayes  qu'ils  confectionnent  avec 
des  plis  groupes. 

Dentelles  et  brocarts  pour  la  toilette  de  soiree 

On  compte  plus  que  jamais  sur  une  bonne  sai- 
son  pour  les  robes  et  Ton  trouve  sur  le  marche  une 
foule  de  lainages  croises  pour  costumes  tailleur, 
specialement  la  tricotine  bleu  marine  et  le  croise 
poiret  qui  se  font  en  modeles  droits  avec  des  garni- 
tures de  galons  et  de  broderies.  On  compte  aussi 
beaucoup  sur  la  tricolette  et  tous  les  tissus  en  fibre 
de  soie  a  effet  de  tricot.  Pour  les  robes  de  soiree 
on  trouve  un  abondant  assortiment  de  tissus  de 
pure  soie  imprimee  comme  le  chiffon  et  le  crepe, 
avec  des  dentelles  noires  ou  blanches  et  des  bro- 
carts pour  les  costumes  de  grande  ceremonie. 

La  mode  d'automne  pour  les  chapeaux  est  sor- 
tie tres  tot  cette  annee  et  Ton  voit  deja  des  cha- 
peaux de  velours  et  de  peluche.  Les  duvetyns  et 
les  velours  semblables  a  ceux  employes  pour  les 
costumes  semblent  devoir  etre  en  vogue,  le  brun 
sera  la  note  dominante  et  les  principales  garnitures 
seront  les  plumes  et  les  rubans. 

Lingerie  attrayante 

Si  Paris  est  le  createur  de  la  fine  lingerie  de 
luxe,  New-York  est  son  fidele  disciple  et  il  est  diffi- 
cile d'imaginer  des  dessous  plus  exquis  et  plus  se- 
duisants  que  ceux  qu'exposent  les  detaillants  et  les 


fabricants  de  cette  ville.  Le  vert  jade  rivalise  avec 
l'orchidee  dans  les  articles  delicatement  ajoures, 
brodes  ou  garnis  de  rubans  et  de  dentelles  tels  que 
chemises,  pantalons,  peignoirs  et  jupons,  et  dans  le 
domaine  neglige  les  matinees,  les  pyjamas  et  les 
bonnets. 

L'orchidee  est  la  teinte  la  plus  en  vogue  pour 
le  moment.  Ensuite  viennent  le  mais  et  le  jade. 
Comme  si  c'etait  pour  plaire  a  des  clientes  indecises 
entre  deux  teintes  favorites,  on  trouve  souvent  des 
articles  faits  en  deux  tons,  soit  en  orchidee  et  chair, 
soit  en  vert  et  blanc.  Le  vetement  est  reellement 
fait  en  double,  celui  qui  est  couleur  chair  se  trou- 
vant  par  exemple  par-dessus  l'orchidee  et  ce  der- 
nier etant  plus  long  que  celui  qui  le  recouvre  et  se 
terminant  en  guise  d'ourlet  par  un  bord  picot  ou 
meme  quelquefois  par  une  etroite  Valenciennes. 
Les  rubans  Lady  Fair  sont  employes  dans  quelques- 
uns  de  ces  modeles  exquis  et  rien  n'est  epargne 
pour  les  rendre  aussi  attrayants  que  possible. 

La  plus  extreme  nouveaute  que  Ton  puisse 
trouver  dans  une  des  plus  belles  collections  de  la 
cite  de  Xew-York  est  sans  doute  un  pantalon  de 
satin  orchidee  avec  une  epaisse  dentelle  blanche 
appliquoe  a  peu  pres  dans  le  genre  des  grandes  po- 
ches  qui  etaient  a  la  mode  il  y  a  une  couple  d'an- 
nees  sur  les  jupes  separees  en  forme  ressemblant 
a  une  gourde.  Les  garnitures  de  ruban  sont  en  sa- 
tin bleu. 

Les  tissus  fleuris  s'emploient  aussi  pour  la  lin- 
gerie de  fantaisie  de  grand  prix. 

Les  sous-vetements  en  soie  tricotee  se  ven- 
dent  dans  toutes  les  teintes  claires  et  la  encore  on 
trouve  une  preference  pour  l'orchidee. 

Les  mousselines  sont  tres  en  vogue  a  cause  de 
leur  rarete  et  on  rapporte  que  quelques  acheteurs 
se  precipitent  sur  le  marche"  et  tachent  d'en  obtenir 
autant  que  possible  pour  s'assurer  un  stock  suffi- 
sant  pour  la  prochaine  saison.  Qu'y  a-t-il  de  vrai 
dans  ce  rapport,  il  n'est  pas  possible  de  le  dire,  car 
d'un  autre  cote  d'autres  acheteurs  reservent  leurs 
commandes,  avec  la  certitude  que  les  prix  vont 
baisser,  bien  que  rien  ne  puisse  indiquer  que  les  r\r- 
nements  puissent  prendre  cette  tournure. 

L'opinion  generalement  en  cours  sur  le  marche" 
est  que  les  prix  ne  peuvent  pas  baisser.  Actuelle- 
ment  il  y  a  penurie  en  raison  des  conditions  de  la 
main  d'oeuvre  qui  sont  peu  encourageantes. 

La  bonneterie  de  soie  est  pres  de  la  disette.  Les 
gens  de  toutes  les  classes  portent  de  la  bonneterie 
de  soie  et  ceci  a  un  tel  point  que  la  consommation 
a  depasse  la  production  ou  est  sur  le  point  de  le 
faire,  et  les  acheteurs  se  demandent  ce  qu'ils  vont 
pouvoir  faire  si  les  fabriques  de  soie  ne  peuvent 
donner  plus  d'activite.  Ils  ne  pensent  pas  qu'on 
pourra  jamais  persuader  a  leurs  clients  de  retourner 
au  coton  ou  au  fil  et  ils  ne  se  sentent  pas  disposes 
a  entreprendre  cette  tache. 
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Nouveautes  en  jais  et  sequins 

Le  jais  est  la  derniere  mode  a  Paris,  il  n'est 
done  pas  surprenant  de  le  retrouver  abondamment 
ici.  II  est  employe  pour  des  chaines,  des  colliers  et 
meme  des  bagues  serties  avec  des  brillants. 

Les  sequins  semblent  avoir  remplace  les  perles 
pour  les  sacoehes.  On  obtient  de  tres  jolis  effets 
avec  des  sequins  et  des  opales. 

Les  costumes  de  cheval  sont  les  plus  classiques 

i 

Les  costumes  d'amazone  suivent  strictement  le 
code  de  l'etiquette  sportive.  Les  jaquettes  sont  du 
style  paddock,  ajustees;  pour  la  jeune  fille  elles  sont 
a  plis  plats  dans  le  genre  Norfolk.  La  mode  semble 
se  perdre  de  monter  en  amazone.  La  plupart  des 
costumes  se  font  sans  jupe  et  avec  les  culottes  de 
cheval  ordinaires,  qui  sont  ordinairement  renfor- 
cees  de  cuir  ou  doublees  de  chamois.  Les  costumes 
d'amazone  ont  aussi  des  culottes  et  une  jupe  courte 
drapee.  Les  tissus  employes  sont  les  tweeds  imper- 
meabilises  gris  et  brans,  les  diagonales  brune,  vert 
fonce  et  marine,  les  molletons  oxford,  les  whip- 
cords brans,  les  draps  olive  ou  cuir,  et  aussi  les  lai- 
nages  a  damier  et  a  rayures. 

Le  plus  joli  chapeau  d'amazone  est  le  "Derby" 
a  calotte  basse.  II  se  fait  en  soie,  en  feutre  et  en 
paille,  brune  ou  noire. 

Les  Chandails  sont  crochetes 

Les  chandails  en  laine  et  en  fibre  de  soie  sont 
crochetes,  on  les  appelle  filet.    La  forme  sans  man- 


che  se  vend  bien.  La  plupart  sont  formes  d'un  pan- 
neau  a  l'avant  et  d'un  autre  a  l'arriere  relies  ensem- 
ble par  une  etroite  ceinture  de  cuir.  Les  couleurs 
sont  pastel  pour  s'accorder  avec  les  toilettes  legeres 
d'ete. 

Pour  la  grosse  chaleur,  il  y  a  les  echarpes  d'an- 
ogra,  qui  ont  aussi  d'etroites  ceintures  de  cuir.  Quel- 
ques-unes  de  ces  echarpes  sont  si  larges  qu'elles 
sont  portees  en  forme  de  manches  kimonos  et  ont 
1'apparence  de  larges  manteaux. 

Les  gants  bruns  pour  I'automne 

Etant  donne  la  vogue  du  brun  dans  les  modeles 
d'automne,  les  fabricants  de  gants  preparent  des 
gants  de  chevreau  glace  en  brun  fonce  liberia  avec 
piqures  blanches  ou  en  blanc  avec  piqures  brunes. 
Quelques-uns  de  ces  nouveeaux  modeles  sont  tres 
distingues  et  ont  des  motifs  de  fleurs  brodes  a  la 
main  au  lieu  des  piqures  ordinaires.  Les  gants  a 
manchettes  promettent  d'etre  en  vogue. 

Les  vetements  d'enfants  sont  tres  ouvrages 

On    commence    a  revenir  a  la  dentelle  et  a  la 
broderie  pour  les  premieres  robes  courtes  de  Ten-  j 
fant.     La  Valenciennes  et  le  point    d'Irlande    sont 
tres  employes.    En  dehors  des  materiels  ordinaires 
il  y  a  d'attrayantes  petites  blouses  en  tulle  plisse. 

L'idee  francaise  de  faire  des  robes  de  couleurj 
pour  les  petits  enfants  a  ete  suivie  par  les  maisons 
de  speciality  d'ici  et  Von  trouve  des  series  de  pre- 
mieres petites  robes  en  organdi  lavande. 


Les  Manteaux 


Les  tissus  souples  tiennent  la  tete.  —  Le  duvetyn, 
le  velours  et  les  tissus  a  poil  ras  sont  a  la  mode — 
Les  peluches  pressees  et  ordinaires  se  vendent. — 
Le  brun  est  la  couleur  la  plus  en  faveur.  —  Les 
manches  et  les  cols  sont  larges.  —  Les  dos  se 
font  droits  ou  a  godets.  —  Quelques  blouses 
russes. 


A  moins  de  circonstances  tout  a  fait  exception- 
nelles,  les  manteaux  d'automne  se  vendront  ordinai- 
rement bien  sur  le  marche  canadien. 

Cette  annee  les  fabricants  n'offrent  pas  un  tres 
grand  nombre  d'echantillons,  mais  plutot  une  va- 
riete  de  modeles  chics  et  pratiques  appropries  cha- 
cun  a  un  genre  de  clientele.  La  collection  est  moins 
fournie  a  cause  du  prix  eleve  de  la  fabrication  des 
echantillons,  ce  qui  a  engage  les  fabricants  a  faire 
un  choix  plus  judicieux  des  modeles. 

Les  manteaux  ont  une  longueur  variant  de  40 


a  48  pouces.    Le  dos  droit  ou  a  godets  se  porte  ega 
lenient  bien.    Dans  le  modele  droit  il  y  a  des  pan 
neaux  et  des  effets  de  panneaux.     Dans  quelques 
uns  on  trouve  un  large  revers  autour  du  bas. 
Col,  Empiecament  et  Manches. 
En  general,  le  col  est  convertible  et  tres  larg<) 
Mais  il  y  a  quelques  exceptions.     Par  exemple,  1 
col  chale  auquel  on  fait  un  seul  reproche,  e'est  dl 
ne  pas  proteger  suffisamment  la  gorge.     Les  col 
convertibles  de  toute  forme  vont  se  porter,  pourv 
qu'ils  soient  grands  et  elegants.    Le  col  echarpe  e 
un  des  plus  en  vogue  et  est  naturellement  convert 
ble.     Un  modele  qui  parait  excessivement  chic 
qu'on  peut  appeler  un  col  a  revers  a  de  5  a  6  pouc 
de  large  et  s'applique  a  plat  autour  du  cou  et  le  loi 
du  devant  jusqu'au  bas  du  manteau.    C'est  un  m 
dele  tres  riche  lorsqu'il  est  fait  en  fourrure  et  s 
prix  augmente  en  consequence.    Un  col  d'un  gerr 
tout  nouveau  est  fait  de  drap  et  de  fourrure,  les  $ 
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vers  sont  en  drap  et  un  large  col  de  fourrure  y  est 
insere.  Naturellement  il  faut  que  la  fourrure  soit 
souple  et  a  poil  ras.  D'autres  modeles  out  le  col 
classique  comme  celui  des  manteaux  d'hommes. 

L'empiecement  est  important,  parce  qu'il  est 
necessaire  pour  permettre  l'emploi  d'une  des  nou- 
velles  formes  de  manches.  Le  haut  de  cette  man- 
che  est  tres  large  et  le  dessous  de  bras  fait  corps 
avec  le  manteau.  II  y  a  une  autre  forme  de  Blan- 
che qui  est  coupee  d'un  seul  morceau  avec  l'empie- 
cement,  d'autres  sont  kimonos  en  arriere  et  raglan 
en  avant.  En  somme  il  y  a  une  telle  variete  de  nou- 
velles  formes  qu'il  est  difficile  de  les  decrire  toutes. 
Cependant,  le  type  qui  sera  probablement  choisi  par 
la  plupart  des  acheteurs  est  celui  de  la  manche  plu- 
tot  large  avec  grande  entournure.  II  y  a  encore  un 
modele  plus  classique  comportant  une  manche  plus 
petite  avec  entournure  ordinaire,  peut-etre  un  pen 
plus  large  que  de  coutume.  Les  emplacements  se 
font  ordinairement  dans  le  dos  seulement. 

Blouses  russes  et  panneaux 
II  faut  mentionner  aussi  le  manteau  forme 
blouse  russe  qui  merite  quelque  attention,  quoi  qu'il 
ne  sera  pas  accepte  d'une  facjon  generate  et  ren- 
trera  dans  la  classe  des  fantaisies.  Un  assez  bon 
modele  a  un  panneau  dans  le  dos  depuis  l'encolure 
et  s'arretant  a  la  taille.  On  emploie  egalement  de 
largeS  bandes  de  drap  qui  pendent  droit  et  sont  ter- 
minees  avec  de  la  fourrure. 

Dans  quelques  manteaux,  le  panneau  arriere 
se  replie  en-dessous  du  bas  du  manteau  au  lieu  de 


s'arreter  a  la  taille.  Ce  modele  est  tres  bon,  mais 
ne  pourra  se  faire  que  dans  les  articles  chers,  car 
la  quantite  de  tissu  exigee  par  ce  panneau  augmen- 
te  le  prix  du  vetement. 

On  porte  quelques  ceintures,  ordnairement 
sectionnees  et  etroites.  II  y  a  aussi  une  grande  va- 
riete dans  les  poches.  Les  unes  sont  grandes  et  lar- 
ges.  Un  des  nouveaux  genres  est  appele  la  poche 
cheminee.  II  semblerait  preferable  de  l'appeler  po- 
che a  col,  car  elle  a  une  bande  d'environ  3  pouces 
de  large  dans  le  haut  qui  ressemble  a  un  col.  Elle 
est  d'un  bel  effet,  mais  n'est  pas  appelee  a  devenir 
populaire  dans  les  articles  courants.  Un  autre  gen- 
re est  a  double  pout  et  est  forme  dune  petite  poche 
surmontant  une  grande,  chacune  d'elles  ayant  un 
bOuton  et  une  boutonniere  dans  le  haul. 

Rien  de  special  pour  le  devant  du  manteau  qui 
est  orne  de  grands  boutons  de  nacre,  de  melange  de 
nacre  et  corne  ou  de  composition  quelconque. 

La  plupart  des  manteaux  out  environ  2%  ver- 
ges de  tour.  On  a  presente  un  modele  etroit  qui 
pourrail  prendre  si  les  jupes  restaient  etroites.  mais 
comme  elles  reviennent  a  leur  mesure  de  l'annee 
derni&re  variant  de  1%  a  '2  verges  de  large,  ce  mo- 
dele n'a  que  pen  de  chances  de  sucees. 

Les  boutons,  les  pet  its  plis  et  les  piqiires  sont 
employes  comme  garnitures  et  aussi  la  fourrure 
dont  l'emploi  ne  sera  limit e  que  par  le  prix  que 
pourra  mettre  la  client e.  Les  boutonnieres  sont 
bordees  de  meme  etoffe. 

Les  catalogues  comprennent  des  manteaux 
doubles  de  fourrure  destines  a  la  clientele  de  cam- 
pagne.  La  clientele  riche  demande  egalement  cet 
articU>  pour  l'automobile. 

On  parle  de  manteaux  de  cuir  pour  l'auto  cet 
automne.  In  manteau  de  45  pouces  est  d'une  bon- 
ne longueur  pour  porter  Timer,  et  avec  une  dou- 
blure en  Iainage  souple  et  si  possible  un  col  et  des 
poignets  en  chat  sauvage  on  a  un  manteau  at- 
trayant  et  de  bon  usage. 

Tissus  pour  Monteaux  et  Couleurs. 

Les  manteaux  tres  chers  seront  faits  en  duve- 
tyn,  une  belle  qualite  de  velours,  tissu  en  poil  de 
chameau,  drap  d'argent  et  en  tissus  poilus  d'une 
elegance  inaccoutumee  qui  se  font  sous  different es 
denominations.  La  peluche  se  portera  aussi  beau- 
coup  la  prochaine  saison.  II  y  a  eu  de  grandes 
ameliorations  dans  ces  articles  et  quelques  qualites 
sont  maintenant  difficiles  a  distinguer  de  la  vraie 
fourrure.  Une  qualite  appelee  peluche  phoque 
d'Hudson  s'emploie  pour  les  garnitures  aussi  bien 
que  pour  le  manteau  complet.  II  s'emploiera  aussi 
pour  les  mantelets  et  manteaux  courts  pour  simu- 
ler  le  manteau  court  en  fourrure  qui  se  portera 
beaucoup  cette  saison.  Les  fabricants  disent  que 
leurs  modeles  garnis  de  fourrure  s'enlevent  les  pre- 
miers, et  quoi  qu'il  n'y  en  ait  pas  de  bon  marche, 
les  qualites  bonne  et  moyenne  semblent  avoir  plus 
de  succes  que  les  qualites  inferieures. 
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Les  manteaux  les  plus  populaires  (ce  qui  ne  si- 
gnifie  pas  bon  marche)  se  feront  en  velours  com- 
mun,  homespun  brut,  tricotine,  chinchilla,  airedale 
(un  tissu  poilu  a  deux  tons),  tissus  a  couverture  et 
d'autres  semblables  que  Ton  pourra  se  procurer.  La 
brun  semble  devoir  etre  le  plus  en  faveur.  Ensuite 
viennent  le  renne,  le  pourpre,  le  bourgogne,  le  tau- 
pe, le  gris  fonce.  Le  noir  ne  se  portera  que  pour  le 
deuil  et  le  bleu  marine  sera  prefere  plutot  dans  les 
tissus  epais  que  dans  les  etoffes  souples. 

Mantes  de  Soiree 

Les  mantes  de  soiree  seront  tres  portees  cette 
saison.     Elles  sont  faites  de  preference     de  tissus 


souples.de  laine  ou  de  soie  tels  que  peau  de  gant, 
dovedown  et  duvetyn.  II  y  a  aussi  des  broches  ma- 
gnifiques  et  des  soies  de  fantaisie,  luxueusement 
garnies  de  fourrure  autour  du  cou  et  dans  le  bas. 
Toutes  les  teintes  de  fantaisie,  aussi  bien  que  les 
plus  classiques  sont  acceptables  pour  ces  mantes, 
mais  on  y  rencontre  specialement  le  rose,  le  vert 
Nil,  l'acajou,  le  gris  bleu,  le  tan,  etc. 

Pour  ces  vetements,  le  style  dolman  semble 
avoir  la  preference  dans  differents  genres  drapes. 
Les  meilleures  qualites  de  manteaux  sont  doublees 
de  soie  et  de  satin  et  les  garnitures  se  font  en  soie 
a  dessins  de  fantaisie.  Les  mantes  de  soiree  sont 
aussi  luxueusement  doublees. 


Les  Robes.  —  Styles  Tailleur  pour  le  debut  de  l'Automne 


On  s'attend  a  une  grande  demande  de  robes  tailleur 
en  drap  et  en  soie  tricotee  —  La  longueur  et  la 
largeur  semblent  devoir  etre  plus  moderees  — 
Le  brun  et  le  bleu  sont  les  couleurs  le  plus  en 
vogue  —  Decollete  modeste  pour  les  robes  de 
bal  et  de  soiree. 


Les  fabricants  sont  en  retard  pour  leurs  echan-* 
tillons  de  robes  d'automne  a  cause  de  la  demande 
anormale  d'articles  d'ete  qui  s'est  faite  pendant  les 
quatre  dernieres  semaines.  Les  etes  precedents  ont 
cause  tant  de  desappointement  que  les  fabricants  et 
les  detaillants  se  sont  montres  des  plus  prudents  et 
n'etaient  meme  pas  prets  pour  une  saison  normale 
qui  depend  entierement  de  la  temperature.  Cepen- 
dant  dans  beaucoup  d'endroits  la  chaleur  a  fait  son 
apparition  des  le  24  mai  et  n'a  pas  cesse  depuis,  de 
sorte  que  les  fabricants  ont  ete  assieges  de  deman- 
des  pour  des  robes  lavables  et  des  robes  en  soie  le- 
gere  qu'ils  n'ont  pu  satisfaire  comme  ils  l'auraient 
fait  s'ils  avaient  pu  prevoir  une  demande  aussi  phe- 
nomenale.  En  raison  de  la  rarete  de  la  main-d'oeu- 
vre  ils  n'ont  pas  ete  capables  de  produire  la  mar- 
chandise  aussi  vite  qu'ils  auraient  pu  la  vendre. 

Pour  la  meme  raison,  les  collections  d'echan-  . 
tillons  pour  l'automne  ne  sont  pas  encore  finies.  Les 
maisons  canadiennes  et  americaines  sont  toutes  en 
retard  pour  mettre  leurs  echantillons  sur  la  route 
ou  dans  leurs  salles  d'exposition.  Un  autre  motif 
du  retard  a  ete  le  malaise  qui  existe  dans  les  cercles 
ouvriers.  Dans  certains  cas  les  fabricants  ont  re- 
tarde  a  dessein  la  fabrication  de  leurs  echantillons, 
simplement  pour  savoir  ou  ils  en  etaient  au  sujet 
des  prix  lorsqu'ils  devront  accepter  des  commandes. 

Compromis  entre  New-York  et  Paris 

Cependant    tous    les   fabricants   travaillent   a 


leurs  echantillons  d'automne  et  il  y  a  le  choix  ordi- 
naire de  styles  dans  les  premiers  modeles.  Beau- 
coup  de  styles  du  printemps  nous  restent  et  de  nou- 
veaux  sont  lances.  New- York  et  Paris  restent  tou- 
jours  bien  partages  sous  ce  rapport  et  les  acheteurs 
de  ce  marche  cherchent  a  faire  un  compromis.  Ils 
ont  l'air  de  vouloir  trouver  une  heureuse  moyenne 
entre  la  jupe  deraisonnablement  courte  de  la  Pari- 
sienne  et  la  longue  jupe  entravee  que  New-York  a 
arboree  g,u  printemps  dernier.  Hickson  va  proba- 
blement  offrir  la  jupe  la  plus  longue  qu'on  verra  a 
New-York  cet  automne.  Son  dernier  costume  de 
sortie  finit  a  4  pouces  de  terre.  Les  jupes  de  Harry 
•Collins  seront  a  six  pouces  de  terre.  La  largeur 
moyenne  est  evaluee  a  2  verges,  les  plus  longues 
sont  naturellement  un  peu  plus  etroites  et  les  plus 
courtes  probablement  un  peu  plus  larges. 

Les  robes  tailleur  vont  etre  en  faveur 

Les  detaillants  tout  comme  les  fabricants  sont 
d'avis  que  les  robes  qui  ont  ete  si  populaires  cette 
saison  seront  encore  en  bien  plus  grande  demande 
pour  l'automne,  surtout  les  robes  tailleur  dans  des 
tissus  tels  que  tricotine,  tricolette  et  paulette  (les 
deux  derniers  sont  des  tissus  tricotes  en  fibres  de 
soie  qui  ont  eu  un  grand  succes  cette  saison).  La 
robe  chemisette  en  vogue  cette  saison  servira  de 
base  aux  costumes  tailleur  de  l'automne.  Les  robes 
droites,  amples  ont  eu  tant  de  succes  qu'elles  sont 
toujours  bien  accueillies  par  l'acheteur  lorsque  les 
modeles  paraissent  bien.  Elles  doivent  done  etr( 
encore  en  vogue  a  l'automne.  Quelques  fabricant; 
les  font  en  forme  dans  le  dos  leur  donnant  quelqu< 
peu  l'apparence  d'une  robe  ajustee,  mais  ceci  n'es 
pas  general. 

La  robe  blouse  va  rivaliser  avec  la  robe  che 
mise  droite  a  ceinture  ample.     Celle-ci  se  fait  tre 
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isimplement  avec  un  corsage  uni  blousant  sur  une 
ljupe  qui  est  presque  ajustee  sur  les  handles  et  qui 
se  resserre  legerement  autour  des  chevilles,  cepen- 
Idant  pas  autant  que  dans  les  modeles  de  printemps. 
>  Cette  robe  se  boutonne  dans  le  dos  ou  sur  le  cote, 
elle  a  une  encolure  ronde,  avec  une  bordure  ou  un 
revers  autour  du  cou,  ou  un  col  par  sections.  La 
plupart  cies  costumes  d  automne  ont  ues  uevancs 
tres  unis,  agrementes  quelquefois  d'une  double 
rangee  de  petits  boutons  posee  en  bas  et  au  centre 
du  devant  ou  par  d'etroits  panneaux  fixes  a  hau- 
teur du  buste  et  se  continuant  tout  le  long  de  la 
jupe  ou  ils  retournent  en-aessous  ae  l'ourlet  uu  bas. 
Ces  panneaux  larges  ou  etroits  ont  ete  lances  pen- 
i  dant  le  printemps  et  l'ete  sur  des  robes  de  drap  et 
[seront  repris  dans  les  modeles  de  l'automne. 

Un  modele  a  cascade 

Une  autre  variete  de  robe  droite  est  ornee 
Id'un  panneau  de  cote  retombant  en  cascade  sur 
une  robe  en  duvetyn  brun,  avec  bande  appliquee  au- 
tour des  manches,  ceinture  et  revers  en  satin  beige. 
! La  jupe,  excepte  sur  le  cote  gauche,  ou  elle  est  a 
ipanneau,  a  des  groupes  de  plis  repartis  tout  autour. 

Parmi  les  modeles  courants  pour  l'automne  on 
trouve  egalement  la  blouse  russe  et  la  robe  man- 
teau  qui  blouse  dans  le  dos  et  forme  plutot  un  large 
peplum  dans  le  dos  et  sur  les  cotes,  le  devant  est 
ouvert  et  se  remplit  avec  un  gilet.  Nous  avons  vu 
un  modele  de  ce  genre  fait  en  tricotine  et  satin  ma- 
rine. Le  gilet,  les  manches  et  les  bandes  sont  en 
satin  et  le  manteau,  la  jupe  et  les  poignets  en  trico- 
tine. Le  haut  du  gilet  est  carre,  le  col  et  la  cein- 
ture sont  coupes  d'une  seule  piece.  Beaucoup  de 
modeles  de  sortie  pour  l'automne  seront  faits  en 
lainages  tels  que  croise  poiret,  gabardine  et  serge 
combines  avec  du  satin. 

A  peu  d'exceptions  pres  les  robes  de  sortie  au- 
ront  des  manches  longues,  plutot  ajustees  avec  de 
preference  d'amples  revers.  Les  encolures  se  font 
rondes  ou  carrees,  on  trouve  meme  un  moaeie  sans 
col.  II  y  a  des  modeles  avec  col  a  meme,  avec  de 
petits  cols  ronds  ou  avec  des  demi-cols  en  suede 
blanc  ou  creme,  des  cols  en  batiste  brodee  ou  gar- 
nie  de  valenciennes  de  forme  ronde  ou  a  longues 
pointes. 

Les  vetements  de  haute  qualite  se  font  en  du- 
vetyn, gloveskin,  dovedon,  broadcloth  et  velours. 
Les  couleurs  les  plus  en  faveur  dans  ces  tissus 
sont:  brun,  bourgogne  et  prune.  Le  marine  est 
prefere  dans  les  tissus  croises  et  le  brun  s'emploie 
quelque  peu.  On  voit  aussi  du  velours  pour  les'cos- 
tumes  de  rue,  mais  les  acheteurs  ont  plus  de  con- 
fiance  dans  le  velours  de  panne  pour  les  robes  de 
soiree  et  de  reception. 

Les  brocarts  pour  les  robes  de  soiree 

Les  fabricants  s'attendent  a  une  tres  belle  sai- 


son  mondaine,  ce  qui  comportera  une  grande  va- 
riete cie  robes  de  son-ee  pour  lesquelles  on  emploiera 
quantite  de  superbes  tissus.  Les  broches  et  les 
Georgette  imprimees,  les  voiles  et  les  tulles  unis  se- 
ront tres  utilises  pour  les  robes  de  soiree  et  de  re- 
ception. Hickson  emploiera  moins  de  tissus 
voyants  et  plus  de  broches  que  la  saison  derniere 
et  parle  de  jupes  drapees  jusqu'en  bas  pour  ce 
genre  de  robes.  D'un  autre  cote  on  trouve  une 
jupe  drapee  autour  des  hanches.  Quoique  la  sil- 
houette en  fin  de  compte  doive  paraitre  elancee, 
quelques  dessinateurs  font  des  modeles  s'elargis- 
sant  sur  les  hanches  et  garnis  de  draperies,  voire 
meme  de  paniers.  Ce  modele  est  faisable  princi- 
palement  pour  les  jeunes  filles  et  seulement  pour 
telles  qui  sont  assez  sveltes  pour  se  permettre  un 
tel  genre  de  robe.  Les  draperies  qui  se  retournent 
en-dessous,  qui  ont  eu  tant  de  succes  cet  ete  a 
New-York,  vont  se  porter  encore  cet  automne.  Le 
col  fichu  et  le  devant  a  surplis  joueront  leur  role 
dans  les  robes  d'automne.  La  mode  semble  revenir 
fortement  a  la  manche  kimono,  mais  les  acheteurs 
n'en  sont  pas  tres  enthousiastes,  ni  les  dessina- 
teurs, qui  doivent  couper  leur  etoffe  suivant  le  prix 
auquel  le  vetement  doit  se  vendre.  Les  tailleurs 
sur  mesure  Font  employee  cet  ete  pour  les  femmes 
fortes  a  qui  elle  a  plu  enormement.  Cette  manche 
fait  partie  d'un  corsage  de  dessous  qui  est  separe. 
La  manche  elle-meme  est  bien  ajustee  en-dessous 
du  bras. 

Robes  de  soiree  simples 

Les  robes  de  soiree  ne  seront  pas  extremement 
drcolletees,  le  dos  sera  plus  echancre  que  le  devant 
et  ces  robes  se  feront  beaucoup  en  dentelle  noire, 
blanche  ou  creme.  La  dentelle  est  revenue  a  la 
mode.  Les  draperies  de  tulle  vont  encore  s'em- 
ployer  pour  les  robes  de  bal  de  jeunes  filles.  Le 
Georgette,  le  crepe  Canton,  le  satin  et  le  broche 
noir  ou  de  couleur  serviront  pour  les  robes  d'apres- 
midi. 

Avec  le  retour  des  broches  et  des  tissus  impri- 
mes,  la  vogue  de  la  broderie  va  diminuer.  Mais  il 
y  aura  encore  assez  de  tissus  unis  en  faveur  pen- 
dant une  ou  deux  saisons  pour  que  la  broderie  de 
soie,  de  laine  ou  perlee  puisse  conserver  sa  place 
sur  les  robes  de  toute  sorte.  De  grandes  perles  de 
jais  ou  de  bois  seront  tres  en  faveur  pour  la  brode- 
rie cet  automne.  On  emploiera  simultanement  des 
perles  de  bois  de  deux  couleurs,  bleu  et  blanc,  par 
exemple.  Les  fils  d 'argent  et  d'or  seront  egale- 
ment employes  dans  la  broderie  sur  les  tissus  de 
soiree.  D'autres  garnitures  seront  faites  en  ruban 
de  velours  ou  en  galon  de  soie  plat  noir  pose  sur 
plusieurs  rangs.  On  predit  que  le  vert  Nil  sera  une 
des  couleurs  preferees  pour  les  costumes  de  soiref 
d'automne  et  d'hiver. 
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Les  Blouses.  —  Modeles  Exclusif s 


La  demande  se  maintient  pour  les  articles  de  bonne 
qualite  et  les  fabricants  travaillent  sur  mesure 
pour  y  satisfaire.  —  Beaucoup  de  fantaisies  et  de 
genres  tailleur  de  haute  qualite.  —  La  broderie, 
la  dentelle  et  le  ruban  employes  comme  garni- 
tures. 


Jamais  on  n'a  vu  une  telle  variete  de  modeles, 
mi  plus  bel  assortiment  de  couleurs  ni  d'aussi  jolis 
tissus  pour  blouses  et  chemisettes  que  dans  les 
echantillons  de  l'automne  1919. 

Maintenant  qu'on  ne  fait  plus  de  vetements 
bon  marche,  le  dessin  commercial  et  la  fabrication 
sont  devenus  plus  que  jamais  un  art.  Les  blouses 
et  chemisettes  de  haute  qualite  sont  de  fait  faites 
sur  mesure.  On  trouve  maintenant  des  blouses 
faites  a  la  main,  plis  cordes,  avec  jours  et  broderie 
faits  point  par  point,  dont  le  prix  n'est  guere  supe- 
rieur  a  celui  des  marchandises  equivalentes  qu'on 
importait  de  Paris  avant  la  guerre. 

En  presence  de  la  vogue  indiscutable  qui  existe 
actuellement  pour  les  robes,  la  question  s'est  po- 
see:  Quel  sera  l'avenir  de  la  blouse?  La  seule  re- 
ponse  qu'on  puisse  faire  a  cette  demande  bien  na- 
turelle,  c'est  que,  bien  que  quelques  rares  maisons 
fabricant  les  articles  bon  marche  dont  la  vente  a 
quelque  peu  diminue  ont  ete  plus  tranquilles  qu'a 
l'ordinaire,  les  fabricants  d'articles  de  meilleure 
qualite  ont  augmente  leur  chiffre  d'affaires  au 
printemps  dernier  et  ont  toute  confiance  dans  leur 
succes  pour  l'automne. 

Rivalite  de  modeles 

II  y  aura  une  grande  rivalite  entre  la  blouse  or- 
dinaire et  celle  connue  sous  le  nom  de  transforma- 
tion ou  "over-blouse"  qui  commence  seulement  a 
se  vendre  reellement  selon  ses  merites.  Les  fabri- 
cants, apres  l'avoir  lancee  pendant  une  saison,  la 
rangent  encore  dans  les  fantaisies,  mais  sont  beau- 
coup  plus  certains  de  la  voir  accepter  qu'au  prin- 
temps dernier.  Un  nouveau  modele  de  ce  genre  est 
plus  court  et  s'attache  autour  de  la  taille  ou  s'ajus- 
te  commodement  juste  en-dessous  de  la  taille.  Ces 
deux  modeles  contribue  a  allonger  la  taille. 

Ces  blouses  se  ferment  sur  le  cote  ou  en  arrie- 
re  ou  encore  sont  d'une  seule  piece  et  fermees  sur 
l'epaule.  Elles  sont  invariablement  retenues  par 
des  ceintures  en  ruban  ou  d'etroites  ceintures  de 
cuir.  Quelquefois  aussi,  la  ceinture  est  faite  d'e- 
troit  ruban  de  moire  picot. 

L'encolure  de  la  blouse  ordinaire  ou  transfor- 
mation est  une  affaire  de  gout  personnel.  La  mode 
ne  s'en  occupe  pas  et  laisse  cela  au  gout  du  dessi- 
nateur,  de  l'acheteur  et  de  la  cliente.  Un  des  der- 
niers  modeles  n'a  juste  qu'une  simple     cordelette 


autour  du  cou,  un  autre  a  un  large  col  matelot  plis- 
se  accordeon  dans  le  dos.  On  semble  chercher  un 
compromis  entre  l'emploi  du  col  et  sa  suppression 
en  posant  un  col  petit  ou  grand  dans  le  dos  qui  lais- 
se l'encolure  echancree  en  avant  en  rond  ou  en 
carre  non  garnie,  sauf  par  une  corde  ou  un  ourlet 
de  meme  tissu. 

Toutes  les  encolures  sont  rondes  ou  carrees, 
sauf  sur  les  blouses  ou  les  chemisettes  tailleur.  Ces 
dernieres  ont  parfois  des  cols  detachables.  On  sem- 
ble avoir  peu  de  gout  pour  le  col  haut,  excepte  pour 
les  chemisettes  de  sport.  Cependant  on  en  trouve 
quelquefois  sur  des  modeles  exclusifs  de  blouses  de- 
mi-tailleur  en  Georgette  et  en  voile.  Les  blouses 
tailleur  en  Georgette,  crepe  de  Chine,  habutai  et 
voile  continuent  a  avoir  des  cols  convertibles,  dont 
la  caracteristique  est  l'ouverture  en  pointe,  car  ils  se 
portent  ordinairement  ouverts  et  non  boutonnes. 
Les  manches  longues  ont  la  faveur  du  public. 

Quelle  sera  la  manche  pour  l'automne?  Longue 
ou  courte,  kimono  ou  ajustee?  L'opinion  generale 
est  en  faveur  des  manches  longues  ajustees  pour 
un  usage  pratique  et  naturellement  pour  les  chemi- 
settes de  sport. 

Beaucoup  de  modeles  de  transformation  ou  de 
blouses  fantaisies  se  feront  cependant  avec  la  man- 
che kimono  qui  est  bien  vue  de  certaines  autorites 
de  la  mode. 

Quelques  rares  maisons  presentent  des  man- 
ches courtes,  ordinairement  au  coude  ou  de  lon- 
gueur trois-quarts,  mais  l'avis  de  la  majorite  est  en 
faveur  de  la  manche  longue.  II  y  a  une  sorte  d'in 
decision  dans  Fair  et  chacun  hesite  a  recommandei 
avant  quelque  temps  encore  la  manche  courte,  biei 
que,  a  mesure  que  le  temps  passe,  on  semble  devoi 
etre  porte  a  ramener  le  port  de  la  manche  court 
pour  1'usage  general.  Quelques  manches  trois 
quarts  ont  des  parements  circulaires  ou  cloches.  Le 
manches  longues  sont  terminees  par  des  brides  o 
des  revers. 

Les  gilets  et  peplums  avec  une  ligne  irreguliei 
tout  autour  du  bas  et  faits  en  differentes  longueui! 
se  trouvent  dans  les  blouses  fantaisie.  Quelqufj 
modeles  ont  le  devant  du  corsage  echancre  tres  b; 
et  garni  avec  une  couleur  contrastant  avec  le  res 
de  la  blouse. 

Blouses  de  deux  couleurs 

Les  blouses  a  deux  couleurs  seront  en  vog 
cet  automne,  mais  les  teintes  adoptees  seront 
harmonie  plutot  qu'en  contraste.  Au  lieu  de  pre- 
dre  une  couleur  foncee  et  une  pale,  on  choisira  I 
preference  deux  couleurs  de  valeur  egale,  surtJ 
dans  les  teintes  foncees.     Par  exemple  on  emple 
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ensemble  l'acajou  et  le  bleu  marine.  II  y  a  cepen- 
dant  des  exceptions  comme  le  gris  avec  le  bleu  ma- 
rine ou  l'acajou. 

Le  tissu  le  plus  en  vogue  pour  ces  blouses 
d'automne  sera  sans  contredit  le  crepe  Georgette 
qui  est  parvenu  a  triompher  de  tous  ses  concur- 
rents. On  emploiera  aussi  quelques  crepes  impri- 
mes ou  unis  et  des  voiles  de  soie  imprimes  speciale- 
ment  pour  les  blouses  transformation.  Les  tulles  de 
soie  et  de  coton  et  la  dentelle  seront  en  vogue  pour 
les  blouses  habillees  de  couleur  tendre.  Le  voile  de 
coton  brode  sera  employe  pour  les  modeles  de  prix 
modere.  Des  articles  tres  riches  sont  faits  en  crepe 
Canton.  Le  crepe  de  Chine  s'emploiera  encore  cet 
automne,  mais  surtout  pour  les  blouses  et  chemi- 
settes tailleur,  de  meme  pour  le  satin  lavable  et 
l'habutai.  Les  tissus  de  coton  comprennent  les  voi- 
les, les  batistes  et  les  toiles  imitation. 

Comme  a  l'ordinaire,  les  couleurs  claires  domi- 
neront  dans  les  premieres  ventes,  mais  il  est  pres- 
que  certain  qu'il  y  aura  une  forte  demande  pour  les 


teintes  assorties  aux  costumes  des  qu'apparaitront 
les  premiers  signes  de  l'automne.  Les  couleurs  re- 
commandees  par  la  "United  Waist  League  of  Ame- 
rica" sont  au  nombre  de  douze.  Ce  sont:  marine, 
bleu  franc,  taupe,  phoque,  acajou,  blue  Diane,  bis- 
que, prune,  ivoire,  chair,  noir  et  perle. 

La  broderie  sera  I'unique  ornement 
La  question  des  garnitures  demande  beaucoup 
(1  attention.  Les  tissus  imprimes  ne  demandent 
aucune  garniture.  D'un  autre  cote  les  etoffes 
unies  doivent  etre  amplement  brodees  de  soie,  de 
laine,  de  chenille,  de  ruban  ou  de  perles.  Un  exem- 
ple  interessant  est  donne  par  une  blouse  en  crepe 
Ceorgette  bleu  electrique  brode  avec  une  fine  cor- 
de  de  chenille  de  meme  nuance  avec  tres  peu  d'aca- 
jou  et  de  vert.  Les  Georgettes  de  couleur  tendre 
ont  des  broderies  a  la  main  et  de  larges  insertions 
de  bordures  en  filet,  ou  encore  des  bords  en  etroite 
Valenciennes.  Les  rubans  de  satin  et  de  velours 
sont  egalement  employes  en  rangs,  en  boucles  et  en 
noeuds. 


Les  Tissus.  —  Lainages  finis  Suede 


Les  filatures  produisent  des  soies  et  des  lainages 
merveilleux.  —  Les  fabriques  de  peluche  font  de 
bonnes  affaires  pour  l'automne.  —  Les  Etats- 
Unis  en  concurrence  avec  la  France  et  la  Suisse. 
— Qu'y  a-t-il  dans  un  nom? 


Les  lainages  finis  Suede  et  les  soies  souples 
vont  etre  a  la  mode  pour  cet  automne.  Les  etoffes 
adoptees  pour  les  costumes,  les  jupes  et  les  man- 
teaux  sont  tous  des  tissus  souples  a  aspect  de  Suede 
et  a  toucher  de  velours.  Leurs  noms  different  sui- 
vant  les  manufactures  et  bien  souvent  il  n'y  a  entre 
deux  tissus  qu'une  legere  difference  a  peine  percep- 
tible pour  les  profanes. 

Les  merveilleux  tissus  employes  pour  les  costu- 
mes et  les  mantes  de  soiree  sont  en  soie  et  por- 
tent le  nom  de  peau  de  gant  ou  peau  de  colombe.  Ce 
sont  de  veritables  peaux  de  Suede  tissees  et  ce  sont 
peut-etre  les  articles  les  plus  chers  sur  le  march  ■ 
aujourd'hui  en  dehors  des  hautes  nouveautes  en 
brocarts  et  tissus  metalliques. 

Un  lainage  a  peu  pres  semblable  s'appelle  du- 
vetyn  peau  de  gant.  C'est  en  realite  une  qualite 
tout  a  fait  superieure  de  duvetyn  et  ce  nom  lui  est 
probablement  donne  pour  rappeler  la  peau  de  gant 
qui  est  fabriquee  par  la  meme  maison.  La  peau  de 
gant  Nubia  est  une  autre  variete  qui  convient  pour 
les  costumes  et  manteaux  de  sport.  Le  gris  argent, 
la  peau  de  peche,  et  le  velours  sont  encore  en  fa- 
veur  cette  annee,  pour  les  articles  riches. 

Le  velours  est  uni  cette  annee  ou  de  different s 
dessins  a  carreaux-  ou  a  rayures.     Le  lainage  brut 


sera  tres  employe  pour  le  costume.  II  se  fait  a 
rayures  fines  blanches,  or,  vertes,  etc.  II  pent  s'eni- 
ployer  pour  les  jupes  separees  comme  pour  les  cos- 
tumes tailleur  unis,  car  il  ressemble  aux  tissus  pour 
bommes.  Le  jersey  de  laine  se  fait  en  differents 
melanges  de  couleur,  depuis  le  gris  Oxford  jusqu'au 
bleu  de  Prance. 

Les  cost  nines  et  robes  de  maison  se  font  parfois 
en  velours,  mais  le  velours  n'est  pas  aussi  prise"  ici 
en  aucune  saison  qu'il  ne  Test  par  nos  voisins. 

Tissus  croises  pour  costumes. 

Les  tissus  croises  dont  on  parle  pour  les  costu- 
mes sont  les  suivants:  tricotine,  croise  poiret,  qui 
est  en  realite  une  gabardine  avec  un  fini  legerement 
different  et  le  croise  chestnut  a  peu  pres  semblable. 
Le  trio  serge  se  rapproche  beaucoup  de  la  tricotine. 
La  serge  est  toujours  en  faveur  pour  les  costumes 
classiques  et  les  robes  de  sortie  comme  pour  les  ro- 
bes et  manteaux  d'enfants,  et  les  jupes  separees 
pour  dames,  jeunes  filles  et  enfants. 

La  question  des  tweeds  et  homespuns  revient 
chaque  annee  sur  le  tapis,  mais  on  est  generalement 
da  vis  que  la  Canadienne  ne  veut  pas  porter  de  cos- 
tumes faits  de  ces  tissus,  quoi  qu'elle  en  ait  porte 
dans  le  temps.  Ces  tissus  ne  seront  guere  employes 
que  pour  les  manteaux  cet  automne. 

I'n  tissu  a  manteaux  a  deux  tons  en  soie  et  lai- 
ne a  un  envers  comme  du  jersey  et  l'endroit  a  cotes 
comme  du  corde  bedford.  L'effet  a  deux  tons  est 
obtenu  par  un  melange  de  fils.  Le  cachemire  lus- 
trola  fabrique  par  une  autre  usine  est  a  peu  pres  de 
la  meme  espece,  surtout  pour  l'envers,  tandis  que 
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l'endroit  a  un  fini  plutot  boucle.  Le  cachemire 
Cyprus,  tisse  par  le  meme  fabricant  ressemble  a  un 
drap  bolivia,  vu  sur  un  sens  il  a  une  rayure  diago- 
nale  et  sur  l'autre  sens  un  fini  "bird's  eye".  Le  chin- 
chilla, le  velours  epais  et  le  drap  a  couverture  se- 
ront  egalement  employes  pour  les  manteaux.  La 
plupart  sont  de  couleur  tranche  ou  a  deux  tons 
comme  les  tons  d'argent.  Naturellement,  les  tweeds 
seront  une  exception. 

Les  filatures  anglaises  n'ont  pas  de  stock. 

II  n'y  a  pas  de  nouveautes  et  tres  peu  de  mar- 
chandises  courantes  sur  le  marche  anglais.  Les  fi- 
latures n'ont  rien  en  stock,  les  commandes  ne  sont 
acceptees  que  sous  toutes  reserves  de  delai  de  li- 
vraison  et  le  marche  monte  toujours.  Sur  le  mar- 
che americain  il  y  a  grande  penurie  de  tres  bons 
lainages  et  cependant  la  demande  est  excessive  en 
depit  des  prix  exorbitants.  Un  grand  negociant  de 
New-York  a  declare  que  dans  une  seule  journee  il  a 
vendu  758  pieces  de  croise  poiret  pour  un  montant 
de  $160,000. 

Tissus  faits  en  poils 

Les  maisons  fabriquant  ces  tissus,  tels  que 
peau  de  taupe,  sealette,  peluche  phoque  d'Hudson, 
poulain,  etc.,  de  differentes  qualites  font  tout  ce 
qu'elles  peuvent  pour  satisfaire  aux  demandes  qui 
n'ont  pas  diminue  depuis  le  commencement  de  la 
guerre.  Ou  vont  tous  les  manteaux  de  peluche? 
C'est  la  une  question  souvent  posee  et  qui  a  rare- 
ment  ete  resolue.  II  y  a  quelques  belles  imitations 
de  pelleteries  et  de  nombreuses  nouveautes  qui  se- 
ront employees  pour  les  manteaux,  les  mantes  et 
les  garnitures. 

Les  Etats-Unis  veulent  fournir  au  Canada. 

Depuis  le  commencement  de  la  guerre  les  fila- 
tures de  soie  des  Etats-Unis  ont  fait  des  progres 
considerables  dans  les  articles  courants  et  de  fan- 
taisie.  II  est  certain  qu'elles  ont  l'intention  de 
faire  concurrence  aux  maisons  franchises  pour  les 
soies  de  haute  qualite.  Et  pendant  que  la  France 
et  la  Suisse  etaient  privees  de  leur  debouche  avec 
les  regions  de  l'Ouest,  elles  ont  travaille  la  ques- 
tion avec  energie.  Elles  feront  certainement  un 
grand  effort  pour  obtenir  la  clientele  canadienne  et 
elles  sont  sous  l'impression  qu'elles  sont  tres  favo- 
risees  par  leur  proximite  du  marche  et  par  l'amitie 
qui  regne  entre  les  deux  pays.  Elles  nous  ont  four- 
ni  une  grande  quantite  de  nos  soies  pendant  la 
guerre  et  elles  desirent  continuer  cette  participa- 
tion a  notre  commerce. 

Broches  et  Nouveautes. 

Les  nouveautes  qui  seront  tres  employees  pour 
robes  et  mantes  de  soiree  l'hiver  prochain,  sont  de 
merveilleux  broches  de  satin  et  d'argent.  La  re- 
prise de  la  vogue  des  broches  est  moins  une  fantai- 
sie  de  la  mode  qu'un  retour  automatique,  pour  ne 
pas  dire  artistique.     La  France  est  la  patrie   des 


plus  magnifiques  brocarts  que  le  monde  ait  connu, 
si  Ton  excepte  les  brocarts  historiques  de  l'Orient. 
Lorsque  la  guerre  eclata,  les  brocarts  qui  etaient 
sur  le  marche  etaient  consideres  comme  une  peste 
et  presque  tous  les  negociants  auraient  ete  heureux 
de  s'en  debarrasser  pour  la  moitie  de  ce  qu'ils  les 
avaient  payes.  Mais  personne  n'en  voulait.  Pen- 
dant ce  temps  la  production  avait  cesse  en  France 
et  il  n'en  arrivait  plus  dans  le  pays.  Soudain  l'ar- 
mistice  est  signe,  la  nature  humaine  assoiffee  de 
joie  se  revolte  contre  les  restrictions  et  devient  su- 
bitement  avide  de  reunions  mondaines.  II  se  fait 
alors  une  grande  demande  de  matieres  premieres 
pour  costumes  de  soiree.  Les  stocks  en  mains  sont 
vite  epuises  et  rien  de  semblable  n'arrive  plus. 
Meme  aujourd'hui  les  soies  de  couleurs  claires  sont 
difficiles  a  trouver,  excepte  a  certaines  sources  et 
encore  l'approvisionnement  en  est-il  limite  en  rai- 
son  de  la  diminution  des  heures  de  travail  et  de  la 
rarete  de  la  main-d'oeuvre. 

Dans  ces  conditions,  les  filatures  americaines 
ont  entrepris  de  faire  des  broches  et  autres  tissus  de 
fantaisie  qu'elles  mettront  sur  le  marche  cette  an- 
nee.  Parmi  ces  tissus  on  peut  citer:  le  broche  "kit- 
ten's ear,  le  "dream  crepe",  le  satin  "pussy  willow" 
en  dessins  Jacquard  ou  bloques  a  la  main,  fanta-si 
dans  une  nouvelle  variete  de  couleurs  et  de  dessins, 
et  le  satin  Moon-glo.  Les  satins  et  soies  mon-tons 
seront  egalement  employes  pour  doubler  les  man- 
teaux de  fourrures  et  les  mantes  elegantes  de  soi- 
ree. 

Le  crepe  Georgette,  le  chiffon  Paulette,  le  voile 
indechirable  et  d'autres  tissus  similaires  imprimes 
ou  unis  seront  employes  pour  les  draperies,  les 
blouses,  les  chapeaux  et  la  lingerie. 

Le  satin  pour  les  robes  de  sortie. 


Les  couturiers  escomptent  une  grande  vogue 
du  satin  de  tout  genre  pour  l'automne,  le  taffetas 
qui  est  assez  repandu  est  plutot  considere  comme 
un  article  d'ete. 

Les  tissus  de  soie  tricotee  sont  tres  en  faveur 
et  on  compte  qu'ils  seront  tres  demandes  l'hiver 
prochain. 

Une  maison  canadienne  presente  un  tissu  de 
jersey  de  coton  raye  d'un  tissage  extraordinaire-  i 
ment  ferme.     L'envers  a  un  point  de  croix  tricote,  j 
tandis  que  l'endroit  a  un  point  vertical.     Cet  arti-  i 
cle  se  vend  aux  fabricants  de  jupes  et  de  robes  et 
servira  a  faire  des  costumes  legers  pour  Fete  pro- 
chain. 

Designation  des  couleurs. 

Tout  en  admettant  sans  reserve  la  beaute  des 
tissus,  des  dessins  et  des  couleurs  on  peut  cepen- 
dant faire  remarquer  que  la  designation  des  cou- 
leurs prete  quelque  peu  a  la  critique.  Cette  desi- 
gnation peut  etre  tres  bien  pour  ceux  qui  paradent 
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i  Paques  sur  les  planches  d'Atlantic  City  ou  qui 
liuivent  les  modes  telles  qu'on  les  voyait  avant  la 
ikuerre  dans  les  villegiatures  ultra-chics  d'Europe. 
iklais  lorsqu'elle  a  un  but  commercial  et  qu'elle  est 
lestinee  a  guider  le  marchand  et  ses  employes  dans 
la  description  des  couleurs  de  la  saison,  elle  man- 
j  ue  certainement  son  but. 

Chaque  couleur  qui  apparait  sur  la  liste  des 

uances  doit  avoir  une  valeur  definie  et  descriptive. 

Lorsque  le  nom  de  la  couleur  est  enonce  il  doit  evo- 

fluer  instantanement  a  l'esprit  de  l'auditeur,  la  tein- 

b  exacte  de  cette  couleur  autant  qu'il  est  humaine- 

lent  possible  de  le  faire. 

La  "Textile  Color  Card  Association"  a  pour- 

Buivi  sa  carriere  dans  un  noble  but  dans  la  voie  que 

lous  avons  indiquee.     Elle  semble  cependant  s'etre 

Bcartee  de  sa  voie  dans  sa  nomenclature  pour  l'au- 

pmne  1919,  car  nous  trouvons  des  noms  de  cou- 

Jmr  tels  que  "Cathedral"     qui  designe     une  belle 

pinte  prune.  "Pelt"  est  un  autre  nom  ambigu.    On 

eut  penser  a  nombre  de  differentes  peaux,  laquelle 

st-ce?      Le  begonia   est   la   fleur   nationale   de   la 

orraine,  oui,  mais  quelle  teinte  de  begonia  ce  nom 

eut-il  indiquer?     Souffle  de  rose  est  un  nom  ro- 

lantique  et  sent  la  debutante,  mais  quelle  teinte 


particuliere  de  rose  va-t-il  evoquer  a  l'acheteur  d'un 
magasin  de  nouveautes? 

D'un  autre  cote  prenez  le  nom  "taupe".  En 
prononcant  ce  nom,  chacun  a  immediatement  la 
vision  d'un  riche  gris  souris  avec  une  pointe  de  brun 
entrant  dans  sa  composition.  Terra  cotta  est  un 
bon  vieux  nom  qui  indique  bien  la  couleur  que  Ton 
veut  representee  Jade,  bien  qu'on  puisse  s'en  faire 
beaucoup  d'idees  differentes,  est  un  nom  specifique 
qui  dit  quelque  chose. 

Ces  commentaires  ne  sont  pas  faits  pour  etre 
desagreables  ou  pointilleux,  mais  comme  a  chaque 
saison  nous  entendons  critiquer  la  designation  des 
couleurs,  et  comme  nous  constatons  journellement 
le  mauvais  emploi  des  noms  et  que  nous  arrivons 
nous-memes  a  ne  plus  nous  y  retrouver  dans  ce 
salmis  de  couleurs,  nous  croyons  bons  de  signaler 
le  cas  aux  editeurs  de  cartes  de  couleurs  et  a  toute 
autre  personne  responsable. 

Xe  serait-il  pas  possible  d'etablir  une  sorte  de 
bureau  de  censure  a  qui  Ton  soumettrait  les  noms 
que  Ton  voudrait  adopter  pour  les  nouvelles  cou- 
leurs, de  facon  a  avoir  une  designation  plus  unifor- 
me  et  plus  intelligible? 


Les  Chapeaux.  —  Nouveautes  cTAutomne  et   d'Hiver 


es  plumes  et  les  ailes  vont  etre  tres  en  vogue  — 
Duvetyn  et  velours  avec  broderie  de  soie  et  de 
clinquant  —  Fleurs  et  ornements  de  Duvetyn 
appliques  a  plat. 


Pour  le  debut  de  rautomne  les  modistes  de 
ros  presentent  le  satin  antique,  la  faille,  la  peluche 
hapelier,  et  un  peu  de  velours.  Pour  la  saison  plus 
vancee  les  chapeaux  seront  faits  en  duvetyn,  ve- 
)urs  de  panne,  velours  de  soie,  quelques-uns  re- 
ouverts  de  fantaisie.  La  saison  s'ouvre  avec  une 
rande  variete  de  formes,  de  tailles  et  de  garnitures 
ui  pour  la  plupart  semblent  bien  appropriees  pour 
usage  auquel  elles  sont  destinees. 

La  forme  la  plus  en  faveur  semble  devoir  etre 
i  canotier  a  large  bord  droit  ou  encore  mieux 
aisse.  La  calotte  est  plutot  haute  et  large.  II  est 
ecouvert  de  faille  richement  brodee  de  galon  de 
oie  plat  d'un  huitieme  de  pouce  de  largeur. 

Canotiers  Chin  Chin 

Les  formes  Chin  Chin  de  moyenne  grandeur 
emblent  recueillir  les  suffrages  des  jeunes  fem- 
les.  D'autres  modeles  rappellent  presque  la  for- 
le  bonnet  de  la  presente  saison,  d'autres  encore 
ont  plus  ou  moins  releves  en  arriere  laissant  voir 
?s  cheveux.  Un  modele  a  bord  releve  en  arriere  a 
)  fond  recouvert  en  satin  antique  beige  et  le  bord 


est  double  en  velours  brun  a  cotes.  C'est  la  un  mo- 
dele tailleur  qui  n'a  par  consequent  pas  de  garni- 
ture. 

Les  berets  sont  essentiellement  un  modele 
d'hiver.  On  en  voit  recouvert  de  duvetyn  brodee 
ou  soutachee. 
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Le  tricorne  et  ses  differentes  varietes  se  porte- 
ront  egalement.  On'  les  garnit  beaucoup  de  deux 
tissus  differents  avec  tres  peu  de  garniture.  L'un 
de  ces  modeles  a  le  dessus  en  panne  de  velours  et 
le  dessous  en  duvetyn,  la  seule  garniture  consiste 
en  une  grande  epingle  a  chapeau  ornementee. 

Ornements  en  ruban  rigide 

Les  turbans  ajustes  ont  plutot  la  calotte 
grande  avec  des  bords  etroits,  baisses,  droits  ou 
roules.  Les  ornements  en  forme  de  cocarde  rigide 
sont  une  des  plus  importantes  garnitures  de  la  sai- 
son.    On  les  trouve  presque  partout. 

II  y  a  aussi  les  turbans  sans  bord.  Un  de  ceux- 
ci  etale  un  large  noeud  en  drap  beaver  sur  tout  le 
devant  avec  une  simple  boucle  et  une  large  croix 
par-dessus. 

Un  bonnet  est  recouvert  de  velours  avec  une 
large  frange  de  soie  traversant  la  calotte  d'arriere 
en  avant  et  d'un  cote  a  l'autre,  croisant  sur  le  des- 
sus et  finissant  a  l'extremite  exterieure  du  bord. 

Une  confusion  de  larges  plumes  d'autruche  le- 
gerement  frisees  tombe  sur  la  calotte  d'un  turban 
dont  le  bord  droit  se  tient  tout  autour  du  fond  com- 
me  un  bandeau. 


Telles  sont  les  principales  modes  que  les  fabri- 
cants  estiment  devoir  etre  de  bonne  vente  pour 
l'automne.  Quelques-uns  sont  tres  abondamment 
garnis,  d'autres  ne  le  sont  pas  du  tout. 

Les  plumes  d'autruche  seront  en  vogue 

Les  chapeaux  habilles  seront  cependant  grands 
et  artistement  sinon  largement  garnis  de  plumes, 
d'ailes,  de  rubans  et  particulierement  de  tissus  bro- 
des  voyants.  L'autruche  sera  tres  en  faveur  quoi- 
que  quelques-unes  des  principales  maisons  n'en 
montrent  que  tres  peu.  Ces  maisons  peuvent 
n'avoir  pas  de  stock  en  mains,  car  les  fournisseurs 
ont  refuse  les  ordres  depuis  quelques  semaines  a 
cause  de  la  rarete  de  la  marchandise.  Les  fleurs  et 
les  motifs  faits  en  velours  ou  en  duvetyn  seront  ap- 
pliques a  plat  sur  les  modeles  d'automne  et  seront, 
croit-on,  tres  populaires  pour  l'usage  courant.  On 
emploiera  beaucoup  les  rubans  de  velours  et  de 
faille. 

Les  couleurs  dominantes  pour  les  chapeaux  se- 
ront apres  le  noir,  le  brun,  l'acajou,  le  taupe,  le 
brule,  l'orange,  le  turquoise,  le  bleu  electrique  et  le 
jade,  qui  toutes,  a  l'exception  des  quatre  premieres 
nommees,  sont  des  couleurs  pour  les  garnitures. 


Les  Fourrures.  —  Rappel  probable  du  tarif  de  guerre 


Les  fourreurs  sont  enchantes  des  previsions.  —  Les 
prix  des  matieres  premieres  augmentent.  —  La 
peau  de  taupe  a  ete  populaire  cet  ete.  —  Dolmans 
et  autres  nouveautes  pour  l'automne. 


Les  fourreurs  canadiens  concentrent  leur  at- 
tention ce  mois-ci  sur  la  clause  du  budget  qui  pre 
voit  le  rappel  du  tarif  de  guerre  de  7y2%  sur  les 
importations  de  peaux  et  de  fourrures  manufactu- 
rers et  qui  propose  la  disparition  complete  de  la 
taxe  de  guerre  preferentielle  britannique  de  5%. 
Ces  deux  tarifs  ont  ete  imposes  par  decret  de  1915. 
Si  ces  projets  sont  adoptes,  ils  permettront  aux 
fourreurs  canadiens  d'importer  les  peaux  sans 
payer  de  douane  et  d'importer  les  fourrures  manu- 
facturers au  tarif  normal. 

De  l'avis  des  principaux  fourreurs  de  Montreal, 
le  Gouvernement  canadien  ne  pouvait  pas  choisir 
un  moment  plus  opportun  pour  demander  le  rappel 
du  tarif  de  guerre  sur  les  importations  de  peaux. 
Actuellement  75%  des  peaux  de  ce  continent  pro- 
viennent  des  Etats-Unis.  Le  retrait  de  la  taxe  sur 
les  peaux  importees  des  Etats-Unis  va  done  per- 
mettre  aux  fabricants  canadiens  qui  font  l'exporta- 
tion  des  fourrures  manufacturers  en  Australie, 
Nouvelle-Zelande  et  en  Argentine,  d'entrer  en  con- 


currence avec  les  manufacturiers  americains  avec 
beaucoup  plus  de  chances  de  succes. 

Le  fourreur  canadien  est  de  plus  amplement 
assure  contre  la  depreciation  des  fourrures  due  au 
rappel  du  tarif  de  guerre.  La  majorite  des  fabri- 
cants, prevoyant  la  hausse  des  prix,  ont  achete  aux 
ventes  de  Janvier  une  quantite  de  peaux  suffisante 
pour  leurs  besoins.  Depuis  le  commencement  de 
l'annee,  les  cours  ont  augmente  de  pres  d'un  tiers 
sur  les  marches  de  New-York  et  de  St-Louis.  L'aug- 
mentation  de  valeur  des  peaux,  declarent  les  four- 
reurs, est  suffisante  pour  contrebalancer  toute  de- 
preciation due  au  retrait  de  la  taxe  de  7y2%. 

Le  prix  de  detail  ne  sera  pas  affecte. 

Le  consommateur  ne  semble  pas  devoir  benefi- 
cier  de  la  diminution  du  tarif  sur  les  fourrures  la 
saison  prochaine.  En  pratique  chaque  fabricant 
s'est  procure  son  stock  au  debut  du  printemps  alors 
qu'il  n'etait  meme  pas  question  du  retrait  des  taxes 
de  guerre.  Quoique  les  predictions  au  sujet  des 
prix  ne  peuvent  etre  que  bien  incertaines  en  l'etat 
actuel  du  marche,  les  fourreurs  affirment  que  tout 
semble  indiquer  que  les  cours  actuels  seront  non 
settlement  maintenus  mais  meme  qu'ils  augmente- 
ront  cet  automne.  La  prosperity  du  pays,  r6norm< 
demande  de  fourrures  et  l'augmentation  du  cout  d< 
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1  main-d'oeuvre  sont  les  principaux  factenrs  qui 
;  occasionne  ces  prix  sans  precedent.  Peu  de 
f|urreurs  voudraient  cependant  predire  la  situation 
marche,  dans  un  avenir  eloigne.  Beaucoup  de 
( taillants  adoptent  le  systeme  de  l'attente  et  n'a- 
c  etent  leur  stock  qu'en  petites  quantites. 
Les  greves  de  I'Ouest  affectent  le  commerce. 
L'augmentation  constante  de  la  main-d'oeuvre 
l'agitation  ouvriere  qui  a  abouti  a  des  greves 
ns  tout  I'Ouest  canadien  sont  des  problemes  de 
emiere  importance  pour  le  fourreur.  La  grev$ 
nerale  de  Winnipeg,  se  declarant  au  moment  ou 
i  voyageurs  des  maisons  de  gros  de  l'Est  visi- 
ient  I'Ouest,  a  mis  quelque  entrave  au  commerce 
la  fourrure.  Les  maisons  de  gros  esperent  rece- 
»ir  des  renouvellements  de  commandes  de  Winni- 
g  des  que  la  situation  industrielle  sera  redevenue 
)|>rmale. 

Somme  toute,  les  ordres  de  I'Ouest  ont  ete  jus- 
•h'a  present  satisfaisants.  Les  previsions  de  la  re- 
•lte  sont  bonnes  et  les  fermiers  jouissent  actuelle- 
ent  d'une  grande  prosperity.  Tout  porte  a  croire 
le  les  affaires  seront  excellentes  a  l'automne  et  a 
uver  dans  les  districts  agricoles. 

On  s'attend  a  une  grande  demande  de  Phoque 
d'Hudson. 

Les  fourreurs  en  gros  se  preparent  a  satisfaire 
inorme  demande  de  phoque  d'Hudson  qui  est  de- 
:nue  traditionnelle  pendant  l'automne  des  quatre 
^rnieres  annees.     Avec  la  reouverture  des  usines 


francaises  pour  la  tonte  et  la  teinture,  le  phoque 
electrique  a  retrouve  sa  vogue  pour  les  manteaux 
et  les  petites  fourrures.  Quoique  le  manteau  plus 
court  sera  tres  elegant  pour  la  jeune  femme  a  la 
prochaine  saison,  c'est  le  manteau  de  42  pouces  qui 
va  rester  en  vogue  pour  la  femme  plus  agee.  La 
marmotte  reruplace  jusqu'a  un  certain  point  le  rat 
m usque  dont  le  prix  eleve  a  fait  diminuer  la  de- 
mande. Le  chat  sauvage,  en  raison  de  son  prix 
eleve,  se  vend  egalement  moins  bien. 

La  peau  de  taupe  a  acquis  une  popularity  ex- 
traordinaire comme  fourrure  d'ete.  L'ecureuil  a  ete 
en  excellente  demande  ec  les  renards  se  sort  ven- 
dus  beaucoup  mieux  que  les  fourreurs  ne  l'espe- 
raient.  Les  fourrures  a  poil  ras  ont  la  preference 
sur  celles  a  poil  long.  L-es  fourreurs  predisent  que 
les  attrayantes  echarpes  a  double  animal,  faites  de 
une,  deux  ou  trois  peaux,  contiiiueront  a  se  vendre 
largement  a  l'automne.  Comme  tours  de  con.  la 
grande  echarpe  automobile  et  l'etole  sont  les  favo- 
rites <l<  s  niondaines. 

La  saison  a  ete  excellente  pour  les  fourrures 
dY-te.  Les  peaux  de  taupe  et  le  phoque  d'Hudson 
se  sont  vendues  en  quantites  enornies.  Les  echar- 
pes a  double  animal,  principalement  en  une  seule 
peau,  sont  surtout  populaires  en  Kolinsky,  martre 
de  Russie,  martre  d'Hudson,  vison,  etc.  Les  man- 
teaux courts  en  taupe,  phoque  d'Hudson  et  en  ecu- 
reuil  ont  eu  beaucoup  de  vogue. 

Les  detaillants  predisent  que  la  mante  dolman 
sera  populaire  dans  la  haute  clientele.  La  femme 
qui  peut  se  permettre  de  posseder  deux  manteaux 
de  fourrure,  desirera  certainement  avoir  ane  de  ces 
charmantes  mantes  dolmans  pour  la  tenue  de  soi- 
ree. 
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La  Lingerie.  —  Les  couleurs  en  vogue  pour  P  Automne 


Orchidee  et  Nil  sont  de  bonnes  teintes  pour  les  ar- 
ticles riches.  —  Le  chair  et  le  blanc  sont  les  cou- 
leurs qui  se  vendent  le  mieux.  —  Broderies  a  la 
machine  et  garnitures  de  dentelles  sur  les  arti- 
cles de  haute  qualite. 


Les  couleurs  seront  beaucoup  employees  pour 
la  lingerie  cet  automne.  A  New-York,  c'est  la  cou- 
leur  chair  qui  semble  dominer.  Tandis  qu'en  Cana- 
da la  vogue  semble  etre  egalement  partagee  entre 
le  chair  et  le  blanc. 

Dans  les  satins  et  les  soies,  ce  sont  aussi  les 
teintes  dedicates  qui  sont  en  faveur.  La  aussi  la 
couleur  chair  domine,  mais  au  point  de  vue  exclu- 
sif  de  la  mode,  ce  n'est  pas  cette  teinte  qui  l'empor- 
te.  L'orchidee  est  la  grande  favorite  du  moment. 
Ensuite  viennent  le  mais,  le  bleu  ciel  et  un  vert  jus- 
te un  peu  trop  foncejpour  etre  appele  Nil, mais  qui 
s'en  rapproche  cependant. 

Les  ventes  de  soies  augmentent 

Dans  les  tissus  de  soie,  les  articles  courants 
sont  le  satin  lavable,  le  habutai  et  le  crepe  de  Chine, 
les  nouveautes:  le  Georgette,  le  chiffon  et  le  tulle. 

Comme  le  coton  augmente  de  jour  en  jour  et 
que  le  public  commence  a  s'habituer  a  payer  cher 
et  ne  discute  plus  sur  les  prix,  les  ventes  de  lingerie 
de  soie  augmentent  considerablement  a  chaque 
saison.  Et  d'ailleurs  les  femmes  commencent  aussi 
a  apprecier  les  qualites  d'usage  d'une  bonne  soie  ou 
d'un  bon  satin.  Cette  mode  se  propage  d'une  facon 
extraordinaire  et  les  plus  modestes  magasins  ont 
toujours  un  petit  stock  de  lingerie  de  soie,  quand 
bien  meme  il  ne  consisterait  qu'en  quelques  chemi- 
ses et  quelques  pantalons. 

Le  satin  lavable  s'est  tres  bien  vendu  cet  ete  et 
on  estime  qu'il  sera  tres  demande  pour  l'automne. 

Cotons  et  crepes  unis. 

Malgre  la  grande  vente  de  soie  et  de  satin,  il  y 
a  une  bonne  demande  pour  les  articles  courants  en 
coton  chers  ou  de  prix  moyen.  Les  articles  bon 
marche  n'offrent  que  peu  d'interet.  Le  detaillant  et 
la  clientele  preferent  les  articles  de  meilleure  qua- 
lite  et  le  fabricant  se  rend  compte  que  les  articles 
bon  marche  d'avant-guerre  ont  fini  leur  temps. 

Les  modeles  nouveaux  seront  faits  en  mousse- 
line,  cotons  souples  unis  et  crepes  unis  ou  impri- 
mes. 


Les  articles  bon  marche  et  de  prix  moyen  se 
font  avec  un  fini  tailleur  a  cause  de  la  rarete  des 
dentelles  de  prix  modere  et  specialement  dea  inser- 
tions et  bordures  en  broderie  ainsi  que  de  la  bro- 
derie  de  couleur  a  la  main.  Dans  les  articles  chers, 
la  broderie  a  la  main  est  de  plus  en  plus  remplacee 
par  une  broderie  a  la  machine  ressemblant  au  point 
Philippine.  Le  ruban  de  satin  est  tres  employe 
dans  les  articles  de  bonne  qualite.  Les  garnitures  de 
dentelles  en  filet  et  en  Valenciennes  sont  de  nou- 
vau  en  grande  vogue.  Un  autre  genre  de  garniture 
est  fait  d'insertions  de  crepe  Georgette  ou  de  chif- 
fon finement  plisse,  ou  encore  d'insertions  d'organ- 
di  brode. 

Grande  demande  pour  les  "Knickers". 

La  vente  active  de  lingerie  courante  ou  de  fan- 
taisie  n'a  pas  encourage  la  production  de  nouveaux 
modeles.  La  chemise  enveloppe  n'a  subi  que  peu 
de  modification. 

La  vente  des  culottes  "knickers"  a  augmente 
l'annee  derniere.  On  les  retrouvera  pour  l'autom- 
ne dans  tous  les  tissus  ordinaires,  coton,  soie  et  sa- 
tin y  compris  la  soie  a  gants,  fermes  de  la  maniere 
ordinaire  au  genou  et  avec  un  elastique  a  la  taille. 
Les  articles  riches  en  soie  ou  en  satin  ont  souvent 
une  garniture  de  dentelle  ou  de  broderie  au  genou 
avec  de  larges  bords  festonnes  en-dessous  de  l'e- 
lastique. 

Les  chemises,  excepte  pour  le  grand  decollete, 
ont  l'emmanchure  de  forme  gothique  qui  plait  mieux 
que  l'epaulette. 

Les  petits  jupons  de  coton  ont  environ  2  ver- 
ges de  large  dans  le  bas  et  ont  des  bords  festonnes 
et  brodes.  On  compte  sur  une  bonne  demande  de 
jupons  de  soie  et  satin  de  couleurs  claires  pour  les 
toilettes  de  soiree.  lis  seront  richement  garnis  de 
dentelle  et  de  ruban  dans  les  meilleures  qualites, 
tandis  que  les  articles  plus  simples  seront  brodes  a 
la  machine.  La  piqure  de  couleur  sur  le  blanc  est 
employee  comme  decoration  dans  les  articles  de 
prix  tres  modestes. 

Les  pyjamas  vont  encore  se  porter,  leur  de- 
mande augmente.  mais  est  encore  loin  d'etre  gene- 
rale.  Le  "Billie  Burke"  est  le  modele  le  plus  po- 
pulaire. 

La  combinaison  en  coton,  habutai,  crepe  de 
Chine,  ou  crepe  ouvre  sera  beaucoup  portee  cet 
automne.  Plusieurs  magasins  presentent  cet  arti- 
cle aussi  bien  dans  le  rayon  de  la  bonneterie  que 
dans  celui  de  la  lingerie. 
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La  Mode  et  le  Marche 


LA  MODE  ET  LE  MARCHE 


L'agitation  ouvriere  retarde  la  production  —  Les 
prix  sont  toujours  a  la  hausse  —  La  cha'eur 
du  mois  dernier  a  ete  cause  d'un  chiffre  d'af- 
faires exceptionnel  —  Costumes  tailleur  et 
robes  en  soie  tricotee  pour  le  debut  de  I'au- 
tomne  —  Tissus  a  fini  soyeux  pour  costumes 
et  manteaux  —  Le  brun  sera  la  nuance  domi- 
nante. 


Un  mois  de  chaleur  a  fait  vendre  aux  detail- 
lants  une  quantite  extraordinaire  de  vetements  le- 
gers  de  toute  sorte.  Le  mois  dernier  a  ete  en  effet 
le  mois  de  juin  le  plus  chaud  dont  on  puisse  se  sou- 
venir. 

Comme  le  commerce  des  articles  d'ete  avait 
ete  plus  ou  moins  calme  ces  dernieres  annees  et 
qu'on  attribuait  ce  calme  a  la  temperature,  ni  le  de- 
taillant  ni  le  fabricant  n'etait  pret  lorsque  le  bon 
moment  est  venu,  aussi  y  a-t-il  eu  bousculade  de  la 
part  des  deux  pour  tacher  de  satisfaire  a  la  de- 
mande. 

II  y  a  une  rarete  general e  de  marchandises 
d'ete,  specialement  dans  les  robes  de  coton,  les 
blouses  et  les  costumes  lavables,  quoique  la  de- 
mande  pour  ces  derniers  n'ait  pas  ete  aftSsi  grande 
que  les  etes  precedents.  Le  stock  est  faible  et  l'as- 
sortiment  peu  varie  et  cependant  la  demande  se 
tnaintient  et  semble  devoir  se  maintenir  tant  que  la 
chaleur  durera. 

Une  des  raisons  de  la  rarete  de  la  marchandise, 
reside  dans  les  conditions'  tres  incertaines  de  la 
main  d'oeuvre.  Les  salaires  eleves  rendent  les  ou- 
vriers  indifferents  a  garder  leur  emploi  et  la  plu- 
part  d'entre  eux  sont  indifferents  a  la  quantite 
d'ordres  qui  s'accumulent  pendant  qu'ils  se  croisent 
les  bras.  Cela  place  le  manufacturier  dans  une  po- 
sition tres  embarrassante  que  Ton  ne  peut  pas  tou- 
jours faire  comprendre  au  detaillant.  De  plus,  en 
:lehors  des  vacances,  il  y  a  toujours  un  exode  vers 
les  places  d'ete  ou  les  ouvriers  trouvent,  sinon  des 
salaires  meilleurs,  tout  au  moins  un  changement 
1'occupation  et  de  milieu. 

Ces  conditions,  ainsi  que  les  greves  ou  rumeurs 
le  greves  dans  quelques  branches  de  l'industrie  du 
/etement  ont  retarde  la  sortie  des  echantillons 
I'automne,  de  sorte  qu'a  l'exception  des  manteaux 
t  en  certains  cas  des  robes  d'enfants,  les  echan- 
illons  d'automne  sont  en  retard  et  pourtant  cha- 
Jun  s'apprete  pour  la  saison  d'automne. 

Les  tissus 

Le  theme  des  discussions  porte  sur  la  hausse 
lu  marche  et  la  rarete  presente  et  future  des  mar- 
mandises.     Certaines  qualites  de   soies  et  de  lai- 


nages  sont  difficiles  a  obtenir  et  des  que  1'Europe 
Centrale  va  revenir  sur  le  marche,  sa  consomma- 
tion  va  depasser  la  production  de  1'Europe  et  du 
Royaume-Uni.  Les  filatures  de  laine  et  de  soie  des 
Etats-Unis  sont  a  peine  capables  de  repondre  aux 
besoins  domestiques  et  leur  production  est  vendue 
d'avance  pour  plusieurs  mois.  Les  prix  augmen- 
tent  la  comme  partout  ailleurs.  Les  lainages,  qui 
avaient  subi  un  leger  recul  apres  la  signature  de 
l'armistice,  remontent  encore  et  on  dit  qu'avant 
soixante  jours  ils  auront  de  nouveau  atteint  les 
prix  d'avant  l'armistice.  Le  drap,  qui  etait  tombe 
de  $1.37  a  $1.07%  est  revenu  a  $1.35  et  l'on  prevoit 
une  nouvelle  augmentation,  qui  aura  probablement 
eu  lieu  avant  que  cet  article  ne  soit  imprime. 

Les  tissages  de  laine  anglais  ont  annonce  aux 
maisons  canadiennes  une  augmentation  d'environ 
25%  pour  le  mois  de  septembre  et  les  acheteurs 
qui  sont  en  Europe,  declarent  que  ces  usines  n'ont 
pas  de  stock  en  mains  et  que  les  dates  de  livraison 
sont  tres  incertaines.  Ils  ajoutent  que  les  fabri- 
cants  sont  tres  independants  pour  l'acceptation 
des  ordres.  Ceci  est  du  au  fait  qu'ils  peuvent  ven- 
dre a  des  clients  plus  pres  de  chez  eux  et  a  de  meil- 
leurs prix. 

Les    clients    des  maisons    frangaises  ont  recu 

avis  d'une  augmentation  de  25%  sur  les  crepes 
Georgette  et  la  encore  les  livraisons  sont  tres  in- 
certaines. Un  proprietaire  d'une  grande  maison  de 
soierie  declare  qu'il  a  essaye  dernierement  de  se 
procurer  des  soies  en  Suisse  et  qu'il  a  mieux  reussi 
la  qu'en  France.  II  dit  que  le  dernier  ordre  qu'il  a 
donne  a  une  usine  Suisse  a  ete  promptement  con- 
tinue et  que  les  conditions  et  la  date  de  livraison 
ont  ete  acceptees  telles  qu'elles  etaient  indiquees 
sur  la  commande  tout  comme  elles  l'auraient  ete  il 
y  a  six  ans.  II  n'y  a  que  le  prix  qui  ait  change, 
ajoute-t-il.  Et  a  ce  point  de  vue  la  difference  est 
sensible,  il  est  inutile  de  le  faire  remarquer 

La  chaleur  a  cree  une  demande  persistant e 
d'articles  lavables  chez  les  detaillants  qui,  naturel- 
lement,  se  rejettent  sur  le  marchand  de  gros,  qui 
n'est  pas  capable  de  fournir  une  grande  variete 
d'articles  a  un  moment  aussi  avance  de  la  saison. 
Ce  que  l'on  demande  le  plus,  ce  sont  des  voiles  a 
fonds  sombres,  ou  en  tout  cas,  a  fonds  bien  cou- 
verts  par  le  dessin,  qu'il  soit  fleuri  ou  de  con- 
vention. 

Les  costumes 

Les  fabricants  sont  en  retard  pour  sortir  leur 
collection  d'echantillons  de  costumes  cette  saison, 
surtout  en  raison  de  l'agitation  ouvriere  qui  est  ge- 
nerate a  Montreal.  Outre  que  cela  retarde  la  fabri- 
cation cela  empeche  le  manufacturier  de  fixer  des 
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prix  au  detaillant  comme  il  a  l'habitude  de  le  faire. 
A  l'heure  actuelle  les  dema-ndes  des  ouvriers  ne 
sont  pas  encore  connues  mais  il  est  probable  qu'ils 
demanderont  le  travail  a  la  semaine  au  lieu  du  tra- 
vail a  la  piece  avec  la  meme  echelle  de  salaires 
pour  la  semaine  qu'ils  gagnaient  lorsqu'ils  travail- 
laient  a  la  piece.  Comme,  avec  ce  systeme,  on  ne 
peut  pas  compter  sur  un  chiffre  de  production, 
tout  au  moins  avant  que  le  systeme  n'ait  ete  mis  a 
l'epreuve,  le  manufacturier  se  trouve  dans  l'impos- 
sibilite  d'estimer  exactement  le  prix  de  revient  d'un 
vetement.  II  se  trouve  actuellement  dans  une  pe- 
riode  de  tatonnement. 

Cependant  les  manufacturiers  se  tiennent 
prets  et  leur  collection  d'echantillons  va  sortir  ces 
jours-ci.  Les  avis  sont  partages  sur  la  question  de 
savoir  si  la  saison  sera  bonne  ou  non  pour  les  cos- 
tumes. Etant  donne  les  prix  excessifs  qu'il  va  fal- 
loir  charger  pour  couvrir  le  cout  du  tissu  et  de  la 
main  d'oeuvre,  il  semble  que  ce  genre  d'articles  ne 
sera  vendu  exclusivement  que  par  les  magasins  de 
tout  premier  ordre  ayant  une  clientele  riche.  Les 
tissus  souples  sont  le  dernier  cri  de  la  mode  et  le 
brim  semble  y  vouloir  etre  la  note  dominante,  tan- 
dis  que  le  marine  sera  comme  toujours  le  prefere 
pour  les  tissus  croises. 

Les  costumes  tailleur,  droits,  semi-tailleurs  et 
blouse  russe  sont  les  modeles  offerts,  on  fait  remar- 
quer  cependant  que  les  modeles  semi-tailleur  droits 
et  les  modeles  strictement  tailleur  semblent  etre 
preferes  de  la  majorite  des  acheteurs.  Les  jaquettes 
seront  longues  et  leur  longueur  variera  de  32  a  42 
pouces,  les  jupes  reviendront  a  la  longueur  et  a  la 
largeur  de  l'hiver  dernier.  Les  garnitures  de  four- 
rure  seront  tres  en  faveur,  quoiqu'elles  augmente- 
ront  singulierement  le  prix  du  costume. 

Les  manteaux 

Les  manteaux  sont  sujets  aux  memes  condi- 
tions que  les  costumes  en  ce  qui  concerne  la  pro- 
duction et  le  prix  de  revient,  mais  les  fabricants 
ont  sorti  leurs  manteaux  de  bonne  heure  et  ont 
presque  tous  leurs  commandes  en  mains. 

Les  meilleurs  manteaux  ont  tous  des  garni- 
tures de  fourrures  et  les  tissus  les  plus  en  vogue 
sont  des  tissus  souples  tels  que  duvetyn,  velours, 
tissus  a  poil  ras  et  peluches  de  haute  qualite.  Les 
vetements  de  prix  inferieur  se  font  en  tissus  plus 
ordinaires  et  le  brun  est  la  couleur  en  vogue.  En 
dehors  du  brun,  les  couleurs  les  plus  en  faveur  sont 
renne,  pourpre,  bourgogne,  taupe,  marine  et  gris 
fonce. 

Les  manteaux  separes  mesurent  de  45  a  48 
pouces  et  seront  plutot  droits  quoique  les  larges 
manches  en  forme  d'ailes  en  alterent  un  peu  la  sil- 
houette. Les  manches  ont  de  larges  entournures 
du  genre  aile,    quoique    sans    trop    d'exageration, 


d'autres  ont  la  forme  reguliere  avec  des  entour- 
nures d'une  largeur  moderee.  Le  dos  est  droit  ou 
assez  large  pour  goder.  Des  panneaux  et  des  em- 
piecements  servent  de  decoration,  les  cols  sont  tres 
grands  et  convertibles,  souvent  garnis  de  fourrure. 
Les  manteaux  se  font  droits  ou  croises  et  sont  fer- 
mes  avec  de  grands  boutons  d'ornement.  II  y  a 
aussi  des  poches  et  des  ceintures  de  ruban. 

Les  robes 

Les  robes  se  sont  bien  vendues  pendant  toute 
la  saison.  Pendant  la  grande  chaleur  du  mois  der- 
nier, ce  sont  les  robes  de  coton  qui  ont  ete  le  plus 
demandees  et  les  ventes  n'ont  ete  limitees  que  par 
la  quantite  de  marchandises  que  pouvaient  fournir 
les  fabricants.  Pas  un  fabricant  n'etait  prepare 
pour  un  tel  engouement  et  en  raison  de  la  penurie 
de  la  main  d'oeuvre  aucun  d'eux  n'a  ete  capable  de 
satisfaire  aux  demandes.  Les  acheteurs  declarent 
qu'ils  auraient  pu  vendre  beaucoup  plus  s'ils 
avaient  ete  capables  de  se  procurer  des  marchan- 
dises. 

La  soie  n'a  pas  ete  tout  a  fait  aussi  en  faveur 
ce  mois-ci,  bien  que  le  taffetas,  le  crepe  Georgette 
et  les  foulards  n'ont  pas  ete  entierement  delaisses. 
Les  fabricants  escomptent  maintenant  une  bonne 
vente  dans  les  robes  tailleur  en  lainage,  de  prefe- 
rence en  tricotine  marine,  en  gabardine,  en  croise 
poiret,  ainsi  qu'en  combinaisons  de  serge  et  de  sa- 
tin. On  pense  que  cette  vente  commencera  de 
bonne  heure  et  qu'elle  sera  un  des  evenements  de 
la  saison.  On  verra  aussi  des  robes  en  tricolette, 
gloveskin  et  duvetyn  pour  la  clientele  de  marque. 

Les  robes  tailleur  sont  plutot  de  style  sobre, 
tandis  que  celles  en  soie  ont  des  draperies. 

Les  negociants  prevoient  une  bonne  vente  de 
costumes  de  soiree,  surtout  dans  les  villes  ou  doit 
etre  recu  le  Prince  de  Galles  pendant  son  voyage 
au  debut  de  1'automne. 

Les  jupes  seront  un  peu  plus  courtes  et  un  peu 
plus  larges  que  les  styles  extremes  de  ce  printemps. 

Les  broches,  les  tissus  imprimes  ainsi  que  les 
dentelles  noire  ou  blanche  seront  employes  pour  les 
costumes  de  soiree  cet  automne,  et  il  est  a  prevoir 
qu'on  emploiera  une  grande  quantite  de  dentelle 
d'or  et  d'argent  comme  garniture. 

Jupes  separees 

La  vente- des  jupes  lavables  a  ete  tout  a  fait 
exceptionnelle  cette  saison,  surtout  depuis  que  la 
chaleur  est  arrivee.  Jusqu'a  ce  moment,  la  vente 
etait  plutot  plus  faible  qu'a  l'ordinaire.  La  de- 
mande  a  surtout  porte  sur  le  blanc  et  les  prix  ont 
varie  de  $5.00  a  $6.50. 

Le  modele  courant  de  cet  automne  sera,  croit- 
on,  en  serge  marine  ou  noir,  a  plis,  a  panneaux  et 
a  poches.    II  aura  entre  iy2  et  2  verges  de  large  et 
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la  meme  longueur  que  l'hiver  dernier.  La  longueur 
pour^a  cependant  varier  d'un  pouce  ou  deux  selon 
le  gout  de  la  cliente. 

Les  lainages  de  fantaisie  se  porteront  encore 
cette  saison,  une  des  dernieres  nouveautes  est  une 
serge  rayee  dont  les  rayures  sont  disposees  en  rond 
au  lieu  de  l'etre  de  haut  en  bas.  Cette  jupe  se  fait 
a  plis.  Les  tissus  a  carreaux  sont  encore  en  vogue. 
Les  tricolettes,  unie  ou  fantaisie,  et  les  soies  de  fan- 
taisie sont  egalement  en  faveur  ainsi  que  les  satins 
unis.  Quelques  maisons  parlent  du  velours,  mais 
il  n'est  pas  res  trepandu  sur  le  marche. 

Blouses 

Depuis  que  la  vague  de  chaleur  nous  a  attehu-, 
les  blouses  se  vendent  comme  des  "petits  pains 
chauds."  La  moitie  du  mois  de  juin  etait  a  peine 
ecoulee  qu'un  acheteur  declarait  qu'il  avait  deja 
fait  son  chiffre  d'affaires  du  mois  et  que  le  restant 
du  mois  serait  du  "velours"  pour  lui.  Les  blouses 
de  lingerie  qui  avaient  eu  un  marche  excessivement 
tranquille  en  avril  et  au  commencement  de  mai,  ont 
eu  une  vogue  enorme  qui  n'a  ete  limitee  que  par 
l'incapacite  ou  se  sont  trouvees  les  fabriques  de 
livrer  la  marchandise.  Si  nous  avions  eu  la  main 
d'oeuvre  necessaire,  nous  aurions  pu  faire  $10,000 
d'affaires  de  plus  par  semaine,  declare  un  fabricant 
qui  s'est  specialise  dans  les  blouses  de  lingerie.  Les 
encolures  rondes  avec  fermeture  sur  le  cote  avant 
semblent  avoir  eu  la  preference,  bien  qu'en  fail 
tous  les  modeles  se  soient  vendus.  Les  qualites  va- 
riant de  $42.00  a  $48.00  la  douzaine  sont  celles  qui 
ont  ete  le  plus  demandees. 

Les  blouses  Georgette  s'enlevent  aussi  rapide- 
ment,  surtout  dans  les  meilleures  qualites.  Le  pu- 
blic semble  ne  pas  avoir  confiance  dans  les  occa- 
sions ni  dans  les  articles  bon  marche,  de  sorte  que 
la  plus  grande  partie  des  ventes  consiste  dans  des 
articles  chers.  L'acheteur  d'un  grand  magasin  de 
nouveautes  nous  declarait  qu'avant  la  guerre  une 
blouse  marquee  $15.00  etait  consideree  comme  un 
article  d'un  prix  eleve,  mais  qu'aujourd'hui  la 
blouse  marquee  $25.00  a  $35.00  est  au  meme  rang 
que  celle  de  $15.00  d'autrefois. 

Les  negociants  semblent  avoir  plus  de  con- 
fiance  dans  la  transformation  ou  "Over-blouse", 
qu'ils  n'en  avaient  au  printemps  et  on  verra  cet  au- 
tomne  une  plus  grande  variete  et  de  plus  grands 
stocks  de  cet  article. 

Les  couleurs  claires  se  vendent  a  present,  mais 
les  couleurs  sombres  se  porteront  cet  automne 
ainsi  que  les  combinaisons  de  deux  tons,  plutot 
dans  des  couleurs  de  meme  valeur  que  dans  des 
contrastes  violents,  dans  les  teintes  claires  ou  som- 
bres. 

Comme  toutes  matieres  premieres  augmen- 
ted, il  n'y  a  aucun  espoir  de  voir   baisser  les  prix 


pour  l'automne,  bien  au  contraire  il  y  aura  plutot 
augmentation. 

Corsets 

Toutes  les  fabriques  de  corsets  sont  tres  occu- 
pies soit  a  completer  leurs  ordres  de  printemps  soit 
a  travailler  au  reassortiment.  La  main  d'oeuvre 
est  tres  rare  et  tres  chere,  ce  qui  reduit  la  produc- 
tion et  maintient  la  hausse.  Le  commerce  de  de- 
tail est  tres  actif  dans  les  articles  bon  marche  dans 
les  prix  de  $3.00  environ  et  dans  les  meilleures  qua- 
lites a  partir  de  $6.00.  II  y  a  peu  de  demandes  pour 
les  bustes  hauts  et  le  rose  se  vend  mieux  que  le 
blanc.  Les  modeles  d'automne  sont  sortis,  mais  il 
y  a  tres  peu  de  changement  a  part  quelques  hautes 
nouveautes.  Les  prix  ne  sont  pas  augmentes,  mais 
en  raison  des  conditions  de  la  main  d'oeuvre  et  de 
la  rarete  de  certains  materiaux,  les  fabricants  ne 
peuvent  pas  promettre  que  les  prix  actuels  seront 
continues  pendant  toute  la  saison. 

En  dehors  de  la  demande  domestique,  les  fabri- 
cants disent  que  l'exportation  est  tres  favorable 
pour  l'Australie,  la  Xouvelle  Zelande  et  l'Angle- 
terre.  Les  succursales  canadiennes  des  fabriques 
americaines  ont  pousse  tres  activement  cette  bran- 
che  de  leur  commerce  l'annee  derniere  et  elles  au- 
raient  fait  un  plus  gros  chiffre  d'exportation  si  elles 
avaient  <>te  capal)les  de  le  fournir.  Une  maison  fa- 
bricant  specialement  des  articles  elastiques  a  etu- 
die  tres  serieusement  ce  debouche  et  elle  declare 
que  les  marchandises  canadiennes  ont  d'enormes 
chances  de  succes  en  Angleterre  actuellement,  car 
la  situation  du  pays  empeche  les  fabricants  anglais 
d'entrer  en  concurrence  et  seules  les  marchandises 
provenant  des  colonies  peuvent  etre  importees  sans 
licence. 

Fourrures 

Le  retrait  porchain  de  la  taxe  de  guerre  sur  les 
fourrures  brutes  et  manufacturees  est  une  bonne 
nouvelle  pour  les  fourreurs  qui  ont  deja  assez  de 
tracas  avec  l'augmentation  constante  des  pellete- 
ries  et  de  la  fabrication  et  qui  savent  a  peine  a  quoi 
s'en  tenir  sur  les  prix  pour  la  saison  d'automne, 
bien  qu'ils  aient  en  mains  de  nombreux  ordres  pour 
toutes  les  parties  du  Dominion.  Toutefois  les  voya- 
geurs  qui  n'avaient  pas  visite  Winnipeg  avant  la 
greve,  ont  ete  obliges  de  remettre  leur  visite  a  une 
date  ulterieure,  car  dans  les  circonstances  ac- 
t  uolles,  les  marchands  n'etaient  pas  en  humeur  de 
prevoir  leurs  besoms. 

Le  phoque  d'Hudson  va  etre  encore  la  fourrure 
preferee  pour  les  manteaux  cet  automne  et  la  lon- 
gueur courante  du  manteau  sera  de  42  pouces,  la 
jeunesse  le  portera  cependant  plus  court.  On  pre- 
voit  une  bonne  vente  dans  les  districts  ruraux  par 
suite  de  la  prevision  d'une  bonne  r^colte. 
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On  peut  avoir  de  la  dentelle  et  des  garnitures,  mais 
les  livraisons  sont  lentes.  —  Les  filatures  de  laine 
ne  travaillent  pas  a  leur  plein  rendement  et  les 
salaires  continuent  a  monter.  —  Les  acheteurs 
canadiens  sont  anxieux  de  placer  leurs  comman- 
dos pour  costumes  de  laine. 


Qu'est-ce  que  1'Europe  est  capable  d'offrir  au 
commerce  de  nouveautes  et  de  confections  pour 
dames?  L'industrie  europeenne  s'est-elle  suffisam- 
ment  remise  du  choc  de  la  guerre  pour  etre  en  me- 
sure  d'approvisionner  le  commerce  canadien  comme 
elle  le  faisait  avant  le  mois  d'aout  1914?  Telles  sont 
les  questions  qui  se  posent  dans  les  cercles  com- 
merciaux. 

La  premiere  fournee  d'acheteurs  canadiens  qui 
sont  alles  en  Europe  au  lendemain  de  l'armistice 
sont  de  retour  et  ils  ont  deja  recu  une  grande  par- 
tie  des  marchandises  qu'ils  ont  commandees  pen- 
dant leur  sejour  de  l'autre  cote  de  l'Ocean.  D'au- 
tres  acheteurs  s'embarquent  chaque  jour  pour  l'An- 
gleterre  et  la  France  avec  le  ferme  espoir  que  le  flot 
d'importations  d'avant-guerre  pourra  etre  repris  au 
moins  en  partie.  Beaucoup  d'entre  eux  vont  etre 
desappointes,  car  a  l'heure  actuelle  les  importations 
europeennes  se  bornent  presque  exclusivement  aux 
dentelles,  broderies,  garnitures,  voiles  et  articles  de 
fantaisie.  Les  soies  ne  sont  plus  abordables  en 
raison  de  la  hausse  des  prix  et  les  lainages  sont 
aussi  difficiles  a  se  procurer  que  pendant  les  deux 
dernieres  saisons  et  sont  tout  aussi  cheres. 

La  toile  est  egalement  d'un  prix  eleve  et  on  ne 
peut  l'obtenir  qu'en  quantites  limitees,  parce  que  le 
gouveinemenl  britannique  controle  la  production 
irlandaise  et  n'en  laisse  pas  assez  pour  repondre 
aux  demandes  de  la  population  civile.  Le  service 
de  l'aviation  a  encore  en  mains  pres  de  31,000,000 
de  verges  de  toile  pour  aeroplane.  On  peut  com- 
prendre  ainsi  ou  a  passe  le  lin  irlandais.  Le  lin  de 
Russie  ne  peut  pas  encore  s'obtenir  et  il  s'ecoulera 
encore  longtemps  avant  que  l'on  puisse  placer  des 
commandes  en  Russie. 

L'Europe  n'est  pas  encore  prete  pour  repondre  aux 
besoins  des  clients  canadiens. 

La  question  des  laines  est  certainement  une 
des  plus  importantes.  Les  acheteurs  qui  sont  reve- 
nus  au  pays  s'accordent  a  constater  avec  regret 
qu'ils  n'ont  pas  ete  capables  de  placer  toutes  les 
commandes  qu'ils  comptaient  placer.  De  fait,  ils 
n'ont  pas  pu  commander  beaucoup  plus  que  la  sai- 
son  derniere  et  ils  sont  d'avis  que  la  production  ac- 
tuelle ne  pourra  pas  etre  augmentee  beaucoup 
avant  le  printemps  1920. 

Cette  situation  est  due  a  de  nombreux  facteurs. 
II  est  vrai  par  exemple    que  l'immense    reserve  de 


laine  australienne  a  pu  se  frayer  une  route  vers  le 
marche  britannique,  grace  a  Amelioration  des 
moyens  de  transport.  Et  beaucoup  de  personnes 
ont  pense  que  cette  augmentation  de  matieres  pre- 
mieres entrainerait  immediatement  une  augmenta- 
tion considerable  de  la  production.  Mais  des  mil- 
liers  de  metiers  sont  encore  au  repos.  Les  fabri- 
cants,  dans  beaucoup  de  cas,  n'ont  pas  les  moyens 
de  se  procurer  tout  le  personnel  necessaire  au  taux 
actuel  des  salaires.  II  faut  se  rappeler  que  depuis 
l'armistice,  les  salaires  ont  augmente  de  20%  en 
Europe,  y  compris  les  lies  Britanniques. 

Les  fabriques  qui  depuis  longtemps  ont  ete 
employes  a  d'autres  usages  ne  peuvent  pas  etre  re- 
organises facilement  pour  revenir  a  leur  produc- 
tion normale.  Les  mecaniciens  experts  pour  re- 
mettre  les  metiers  en  etat  sont  extremement  diffi- 
ciles a  trouver,  bien  que  l'armee  fasse  tous  ses  ef- 
forts pour  les  liberer.  Le  malaise  general  se  tra- 
duit  par  un  manque  d'assiduite  des  ouvriers. 

Ainsi  non  seulement  les  filatures  ne  travaillent 
qu'a  40,  50  ou  60%  de  leur  rendement  d'avant- 
guerre,  mais  encore  toute  1'Europe  reclame  a  grands 
cris  des  tissus  de  laine,  ce  qui  rend  la  demande  en- 
core plus  grande  que  jamais.  On  semble  avoir  ete 
generalement  sous  l'impression  que  lorsque  les  ar- 
mees  europeennes  auraient  ete  demobilisees  il  y 
aurait  de  la  laine  en  quantite  suffisante  pour  ap- 
provisionner  toute  l'Amerique.  Mais  s'il  n'y  a  plus 
de  grande  demande  pour  les  uniformes,  la  popula- 
tion civile  d'une  douzaine  de  contrees  devastees  est 
prete  a  acheter  toute  la  laine  que  peuvent  fournir 
les  metiers  de  1'Europe  occidentale.  Des  credits  ont 
ete  ouverts  a  la  Belgique  et  a  la  Roumanie  qui  pla- 
cent  de  grosses  commandes  de  lainages  non  seule- 
ment en  Grande-Bretagne,  mais  aussi  aux  Etats- 
Unis  et  au  Canada.  La  Pologne  a  de  l'or  pour 
payer  ce  dont  elle  a  besoin  tout  comme  cette  riche 
partie  de  1'Europe  qui  s'etend  dans  les  environs  du 
Caucase.  Les  empires  centraux  reclament  des  lai- 
nages a  grands  cris.  La  Norvege  et  la  Suede  qui  se 
sont  enrichies  par  leur  commerce  pendant  la  guer- 
re, achetent  plus  que  jamais  sur  le  marche  britan- 
nique. II  ne  faut  done  pas  s'etonner  que  le  Canada 
ne  puisse  pas  obtenir  beaucoup  de  lainages  en  Eu- 
rope. 

A  peine  est-il  besoin  de  dire  que  les  filatures 
anglaises  se  bornent  aux  articles  courants,  car  il 
est  absolument  inutile  de  songer  aux  nouveautes 
lorsqu'il  y  a  une  telle  demande  pour  les  articles  or- 
dinaires. 

Les  prix  sont  a  peu  pres  les  memes  que  la  sai- 
son  derniere  et  il  n'y  a  que  peu  d'espoir  de  les  voir 
baisser  bientot.  Au  contraire,  les  acheteurs  de  re- 
tour  sont  d'avis  que  le  marche     va  s'affermir  gra- 
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duellement  pendant  les  mois  prochains.  On  s'at- 
tend  cependant  a  une  baisse  graduelle  d'ici  un  cer- 
tain temps,  mais  on  ne  croit  plus  a  une  chute  su- 
bite  des  prix  comme  on  l'avait  prophetisee  au  mo- 
ment ou  l'armistice  a  pris  a  l'improviste  les  indus- 
tries des  allies. 

La  France  veut  reconquerir  son  commerce  de  soie. 
Bien  que  les  filatures  de  soies  travaillent  ac- 
tuellement  en  France  jour  et  nuit,  la  quantite  de 
soie  europeenne  qui  prendra  le  chemin  du  marche 
canadien  cet  automne,  sera  presque  negligeable.  De 
fait  les  prix  sont  si  eleves  en  Europe  que  les  mai- 
sons  canadiennes  continueront  comme  pendant  la 
guerre  a  acheter  leurs  soies  aux  Etats-Unis  et  au 
Japon.  Les  Etats-Unis  ont  depasse  de  loin  la  Fran- 
ce pour  la  fabrication  de  la  soie  dans  ces  quelques 
dernieres  annees  et  jusqu'a  ce  que  les  fabricants 
francais  soient  prets  a  lutter  avec  les  prix  ameri- 
cains,  ils  ne  peuvent  pas  revenir  au  Canada.  Les 
Francais  se  rendent  tres  bien  compte  de  la  situation 
et  un  grand  nombre  d'agents  de  France  sont  ac- 
tuellement  aux  Etats-Unis  pour  etudier  la  situation, 
dans  le  but  de  reconquerir  leur  ancienne  suprema- 
tie.  Le  Japon  aussi  est  devenu  un  facteur  plus  im- 
portant que  jamais  pour  la  fabrication  de  la  soie 
durant  ces  dernieres  annees.  Grace  a  l'emploi  de 
machines  americaines  et  a  l'encouragemtelit  donne" 
par  les  subsides  du  gouvernement,  ses  fabriques  ont 
produit  des  soies  de  haute  qualite.  La  plupart  des 
soies  des  meilleures  qualites  ont  cependant  ete 
faites  aux  Etats-Unis  avec  des  matieres  premieres 
japonaises.  Les  soies  francaises  et  suisses  dans  cer- 
taines  qualites  faites  de  matieres  premieres  italien- 
nes  sont  preferables  pour  leur  qualite  et  l'absence 
d'imperfections,  bien  que  leur  prix  actuel  les  exclut 
de  notre  marche. 

La  production  de  la  soie  brute  italienne  est  la 
propriete  du  gouvernement  qui  cherche  naturelle- 
ment  a  remplir  ses  coffres  vides  en  chargeant  aux 
fabricants  francais  et  suisses  les  prix  les  plus  eleves 
possibles. 

D'un  autre  cote,  les  salaires  excessivement 
eleves  en  comparaison  de  ceux  d'avant-guerre,  la 
diminution  des  heures  de  travail  et  la  penurie  de 
main-d'oeuvre  experte  sont  les  causes  de  l'augmen- 
tation  des  prix. 

Mais  les  dentelles  et  les  garnitures  nous  arri- 
vent  d'Europe,  bien  que  dans  bien  des  cas  les  li- 
vraisons  soient  lentes.  II  n'est  pas  question  natu- 
rellement  de  la  vraie  dentelle.  Le  point  de  rose  et  le 
point  Duchesse  etaient  faits  a  la  main  en  Belgique 
et  il  s'ecoulera  encore  longtemps  avant  que  les  den- 
telliers  de  Belgique  soient  capables  d'approvision- 
ner  a  nouveau  les  marches  mondiaux,  mais  on  pent 
se  procurer  la  dentelle  fabriquee  a  la  machine  en 
France  et  en  Angleterre. 

Le  prix  est  trois  ou  quatre  fois  celui  qu'il  etait 
avant  1914,  mais  les  detaillants  ne  prevoient  aucune 
difficulty  a  placer  ces  articles  meme  au  prix  actuel. 
L'automne  et  l'hiver  promettent  d'etre  des  saisons 


exceptionnelles  pour  la  dentelle  de  tout  genre.  La 
dentelle  de  soie  et  des  melanges  de  coton  fin  et  de 
soie  sont  commandes  en  grande  quantite  sur  les 
marches  europeens  pour  le  Canada.  La  plupart  des 
dentelles  a  la  machine  faites  en  France  sont  si  de- 
licieusement  ouvrees  que  seul  un  expert  peut  les 
distinguer  de  la  vraie  dentelle.  Des  garnitures  per- 
lees  sont  egalement  importees  de  France  en  previ- 
sion de  la  saison  des  reunions  mondaines.  Toutes 
les  grandes  maisons  canadiennes  ont  commande 
en  Europe  des  tulles  noirs,  blancs  ou  de  couleur 
avec  des  motifs  imprimes  en  or  et  en  argent,  des 
voiles  de  couleurs  imprimes  de  meme  fagon  et  des 
filets  italiens  perles. 


Vue  d'ensemble  du  marche  des 
Nouveautes 


La  vague  de  chaleur  de  la  premiere  semaine  de 
juin  a  donne  une  poussee  extraordinaire  a  la  vente 
des  robes  de  coton.  Bien  des  magasins  ont  ete 
completement  degarnis  dans  cette  ligne  dans  la 
premiere  semaine  du  mois  et  ont  eprouve  les  plus 
grandes  difficultes  a  se  reapprovisionner.  Les 
acheteurs  ont  ete  prudents  dans  le  placement  de 
leurs  ordres  a  Toronto,  en  raison  de  l'agitation  ou- 
vriere  de  ce  centre  et  les  commandes  placees  a 
New-York  ne  peuvent  etre  remplies  avant  deux  ou 
trois  semaines.  Les  fabricants  de  Montreal  ont 
fait  de  leur  mieux  en  l'occurrence.  La  situation 
est  meilleure  a  present,  mais  la  demande  des  robes 
lavables  en  juin  a  tellement  depasse  la  quantite 
qu'on  pouvait  obtenir,  que  beaucoup  de  detaillants 
auraient  accueilli  avec  plaisir  une  vague  de  frai- 
cheur.  Les  guingans  a  larges  carreaux  s'ecoulent 
tres  rapidement,  moins  bien  cependant  encore  que 
pendant  les  deux  saisons  dernieres.  La  plupart  des 
modeles  en  guingan  ont  des  revers  de  pique,  une 
ceinture  et  la  jupe  est  quelque  peu  plus  large  qu'au 
debut  du  printemps.  Les  cotons  et  mousselines 
unis  en  tan,  rose,  bleu,  gris  et  mauve  et  les  voiles 
unis  ou  imprimes  ont  £te  encore  plus  en  faveur 
que  les  tissus  a  carreaux.  Dans  tous  les  tissus  im- 
primes c'est  le  fond  marine  qui  a  la  preference, 
bien  que  dernierement  les  teintes  claires  aient  do- 
mine.  L'article  qui  s'est  le  mieux  vendu  ce  mois-ci 
est  la  robe  de  coton  qui  se  detaille  entre  $10.00  et 
$15.00.  Les  robes  en  Georgette  se  sont  bien  ven- 
dues dans  la  clientele  riche.  et  le  taffetas,  quoique 
plus  tranquille,  semble  avoir  tenu  son  bout. 

Les  costumes  qu'on  voyait  tant  au  printemps 
semblent  avoir  diminue  de  vogue,  a  l'exception  de 
quelques  costumes  lavables  en  pongee  ou  en  palm 
beach.  Le  costume  lavable  est  tres  peu  demande 
pour  cette  saison,  la  robe  d'une  piece  l'a  supplante. 

Les  blouses  s'etaient  excessivement  bien  ven- 
dues avant  l'arrivee  de  la  chaleur.     Le  voile  et  le 
Gorgette  sont  le  plus  en  faveur.     Les  blouses  s'e- 
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coulent  encore  aussi  rapidement  que  l'annee  der- 
niere.  Les  formes  vareuse  se  sont  bien  vendues  et 
les  varietes  cheres  de  blouses  de  jardin  ont  ete  tres 
appreciees  de  la  clientele  riche.  Les  chandails  se 
vendent  en  quantite,  neanmoins  le  chiffre  des  ven- 
tes  n'a  pas  atteint  ce  qu'on  attendait. 

Les  jupes  separees  en  soie  de  riz  et  tissu  de 
fantaisie  se  sont  ecoulees  vite  ainsi  que  les  gabar- 
dines et  piques  blancs.  II  est  curieux  de  constater 
que  ce  sont  les  modeles  les  plus  chers  qui  s'enle- 
vent  le  plus  rapidement.  Ce  qui  semble  demontrer 
que  la  clientele  ne  manque  pas  d'argent. 

Chose  etrange,  le  dolman,  qui  a  ete  d'un  ecou- 
lement  tres  lent  a  Montreal  au  debut  du  printemps, 
a  commence  a  faire  des  progres  pendant  les  deux 
semaines  qui  ont  precede  la  vague  de  chaleur.  Plu- 
sieurs  acheteurs  de  manteaux  prevoient  pour  l'hi- 
ver  une  grande  demande  de  manteaux  genre  dol- 
man. Le  tissu  argent  semble  devoir  etre  le  plus  en 
vogue  pour  les  mantes  d'hiver.  Les  acheteurs 
comptent  beaucoup  plus  sur  des  manteaux  et  man- 
tes separes  pour  l'automne  et  l'hiver  que  sur  les 
costumes.  Dans  les  robes  de  soie,  les  combinaisons 
de  foulard  et  de  Georgette  se  porteront  de  nouveau 
cet  automne.  Les  livraisons  promettent  d'etre 
lentes,  ce  qui  fait  que  les  articles  d'automne  ne 
sortiront  que  tard. 

Les  fourrures  d'ete,  en  general,  n'ont  pas  eu 
le  succes  qu'on  attendait.  Mais  les  fourreurs  ont 
tellement  augmente  leurs  ventes  pour  l'hiver  qu'ils 
peuvent  se  permettre  de  negliger  les  ventes  d'ete. 
Les  fourrures  a  poil  court  sont  le  plus  demandees 
par  les  detaillants  et  les  magasins  s'approvision- 
nent  d'etoles  et  de  pelerines  en  phoque  d'Hudson, 
en  taupe  et  en  ecureuil  teint  ou  naturel.  Les  com- 
binaisons de  fourrures  seront  bien  portees.  Des 
echarpes  faites  de  deux  animaux  en  martre  russe 
et  d'hudson,  fisher,  kolinsky  et  phoque  d'Hudson 
devront  etre  de  bonne  vente  cet  automne,  quoique 
les  rigueurs  du  ciimat  de  Montreal  rendent  presque 
indispensables  des  tours  de  cou  plus  lourds. 

La  saison  est  reputee  pour  avoir  ete  une  des 
meilleures  dans  1'histoire  pour  les  chaussures  et  les 
gants.  La  chaleur  de  juin  a  fait  sortir  les  souliers 
de  canevas  et  les  souliers  decolletes  se  sont  vendus 
trois  fois  plus  que  les  laces.  Tous  les  cordonniers 
de  detail  ont  des  difficultes  a  se  faire  livrer  et  ne 
s'attendent  pas  a  recevoir  beaucoup  de  marchan- 
dises  pour  le  debut  de  l'automne. 

Les  gants  en  tissus  de  couleur,  surtout  en  gris 
se  sont  tres  bien  vendus.  Et  les  negociants  de  gros 
sont  assaillis  de  demandes  au  moment  juste  ou  les 
faibles  approvisionnements  recus  au  debut  de  la 
saison  ont  besoin  d'etre  renouveles.  Le  blanc  et  le 
noir  se  vendent  bien,  mais  de  bons  approvisionne- 
ments etaient  faits  a  l'avance  dans  ces  articles.  La 
fabrication  des  articles  d'automne  est  en  bonne 
voie.  Les  acheteurs  sont  en  Angleterre  pour  es- 
sayer  d'avoir  des  peaux  pour  les  gants  tannes  et 
mocha,  car  la  production  d'Australie  a  ete  dirigee 


sur  la  Grande-Bretagne  apres  l'armistice,  au  lieu 
de  venir  aux  Etats-Unis  comme  pendant  la  guerre. 

Les  detaillants  rapportent  que  la  vente  des 
vetements  tout  faits  diminue  de  plus  en  plus  et  est 
supplantee  par  la  vente  des  tissus  a  la  verge.  Les 
voiles  et  les  guingans  se  vendent  bien.  Les  soies 
"pussy  willow"  et  les  foulards  sont  demandes  et 
des  stocks  enormes  ont  ete  emmagasines  pour  l'au- 
tomne. 

La  situation  des  lainages  est  encore  trop  in- 
certaine  pour  savoir  ce  que  l'automne  nous  reserve 
en  tissus  a  la  verge.  La  suppression  de  la  surtaxe 
de  71/2%  et  de  la  taxe  preferentielle  de  5%  n'aura 
pas  d'effet  bien  appreciable  sur  les  prix,  disent  les 
fabricants,  parce  que  les  prix  de  la  main-d'oeuvre  et 
des  matieres  premieres  montent  assez  rapidement 
pour  depasser  la  faible  diminution  qui  peut  avoir 
ete  obtenue  d'un  autre  cote. 

Le  mois  a  ete  bon  pour  les  voiles.  Les  fines 
dentelles  pour  robes  de  soiree  et  tomes  sortes  de 
garnitures  metalliques  ou  pailletees  arrivent  de 
France  sur  le  marche.  Comptant  sur  une  excel- 
lente  saison  de  reunions  mondaines  pour  l'hiver 
1919-1920,  les  marchands  s'approvisionnent  large- 
ment  de  ces  articles. 


Articles  de  fantaisie,  Perles  et 
Sacoches  de  fantaisie 


Soies  a  ramages  pour  sacoches.  —  Aper?u  de  quel- 
ques  articles  de  fantaisies.  —  Les  acheteurs  pris 
entre  le  malaise  ouvrier  et  1'augmentation  des 
prix.  —  Les  perles  de  bois  en  grande  variete  pour 
l'automne. 


Le  rayon  des  nouveautes  a  ete  quelque  peu 
inactif  pendant  la  guerre,  car  tous  les  articles  qui 
le  composaient  etaient  en  grande  partie  importes 
et  cela  a  pris  quelque  temps  avant  que  Ton  puisse 
obtenir  des  substituts  satisfaisants  sur  le  marche 
local.  Pendant  les  premiers  jours  de  la  guerre,  on 
s'est  rabattu  sur  la  vente  des  aiguilles  a  tricoter, 
mais  les  aiguilles  d'acier  etaint  plutot  rares,  proba- 
blement  parce  qu'on  avait  perdu  l'habitude  de  tri- 
coter et  c'est  alors  qu'on  a  eu  Fidee  d'en  fabriquer 
en  os  et  en  bois.  A  la  signature  de  l'armistice,  la 
demande  pour  les  aiguilles  a  tricoter  a  pratiquement 
cesse  et  a  ete  en  partie  remplacee  par  la  demande 
d'aiguilles  pour  chandails,  les  plus  populaires  ayant 
une  longueur  variant  de  12  a  15  pouces. 

Les  acheteurs  ont  de  la  difficulte  a  placer  leurs 
commandes  pour  fil  mercerse  en  raison  de  l'hesita- 
tion  qu'ont  les  fabricants  a  faire  des  prix.  Les  ru- 
bans  de  lingerie  ont  augmente  et  les  cartes  qui  se 
vendaient  dix  cents  valent  aujourd'hui  15  cents. 

Sacoches  Fantaisie 
Les  sacoches  du  moment  semblent  etre  en  soie 
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avec  fermoir  en  vieil  argent  ajoure.  Le  bleu  ma- 
rine est  sans  contredit  la  couleur  le  plus  en  faveur. 
Les  soies  employees  sont  de  differents  dessins.  Les 
fabricants  ont  une  certaine  difficulty  a  etablir  leur 
prix,  car  les  maisons  qui  font  les  fermoirs  ne  peu- 
vent  leur  garantir  aucun  prix.  II  en  est  ainsi  pour 
tous  les  articles  de  fantaisie,  ce  qui  fait  que  nous 
voyons  peu  de  haute  nouveaute  cette  annee. 

La  France  fournit  des  sacoches  perlees  de  tein- 
tes  exquises  destinees  aux  femmes  qui  ont  beau- 
coup  d'argent  a  depenser.  Les  plus  chics  de  ces 
sacs  ont  un  fond  perle  bleu  fonce  avec  des  dessins 
yert  sombre  ou  pourpre  et  sont  termines  par  une 
Grange  perlee  bleue,  et  doubles  de  riche  soie  de  fan- 
taisie. 

Colliers  francais  en  perles. 

Les  colliers  de  perles  seront  encore  populaires 
jour  l'automne,  mais  leur  forme  a  quelque  peu 
change.  Le  dernier  style  qui  promet  d'etre  le  plus 
n  vogue  cette  saison  comporte  six  ou  sept  cor- 
lons  de  perles  metalliques  formant  la  largeur  du 
collier  et  garnis  de  coulants  a  intervalles  reguliers. 
tJn  ornement  plat  en  perle  finit  le  tout  en  avant. 
Tous  ces  colliers  sont  d'une  seule  couleur  avec  per- 


les d'or  ou  d'argent  parsemees  pour  faire  ressortir 
la  couleur. 

Perles  Bleues 

De  l'avis  d'un  fabrieant  les  perles  de  bois  peu- 
vent  fournir  des  colliers  plus  attrayants  que  les  per- 
les de  verre  ou  de  celluloid. 

C'est  un  bleu  tendre,  appele  "bleu  champ"  qui 
est  appele  a  remplacer  le  rouge  de  l'hiver  dernier. 
On  prevoit  que,  bien  que  le  rouge  se  vende  tou- 
jours  bien,  il  y  aura  une  certaine  reaction  vers  le 
bleu,  le  corail  et  le  rose. 

Les  chaines  de  perles  ont  de  tres  jolies  disposi- 
tions, les  petites  perles  y  alternent  avec  les  grosses 
et  dans  certains  cas  de  petites  perles  de  Venise  rem- 
placent  les  chaines.  Le  grand  merite  des  perles  en 
bois,  surtout  les  grandes,  c'est  d'etre  si  legeres  et 
un  autre  avantage  qu'elles  possedent,  c'est  qu'etant 
tournees  elles  ne  presentent  aucun  joint  eomme 
celles  en  celluloid. 

On  voit  aussi  quelques  modeles  en  perles  de 
verre.  Quelques-uns  sont  en  or  vert  et  perles  de 
verre  simulant  des  pierres  precieuses. 


Articles  tricot  es.  —  Chandails  en  Fibre  pour  l'Automne 


La  matiere  premiere  peut  maintenant  s'obtenir  et 
les  filatures  fabriquent  maintenant  des  articles 
d'automne  en  tissus  de  fantaisie.  —  Legere  ten- 
dance de  hausse  de  la  bonneterie  pour  le  prin- 
temps.  —  Les  filtures  s'occupent  de  I'exportation. 


Les  voyageurs  en  bonneterie  et  articles  trico- 
ts vont  se  mettre  sur  la  route  avec  les  articles 
aour  le  printemps  prochain.  Les  listes  de  prix  ne 
sont  pas  encore  pretes,  mais  il  n'est  pas  encore 
luestion  d'une  reduction  quelconque. 

Quelques  lignes  de  bas  semblent  ne  pas  devoir 
lugmenter,  d'autres,  surtout  les  articles  en  soie,  su- 
5iront  une  augmentation  en  raison  de  raugmenta-. 
Ion  constante  du  prix  de  la  soie  brute  et  de  la  ra- 
'ete  de  la  matiere  premiere. 

Si  une  augmentation  generale  n'a  pas  lieu  an 
commencement  de  la  saison,  il  n'y  aurait  rien  d'e- 
ponnant  a  ce  qu'elle  se  produise  plus  tard,  car  la 
reduction  des  heures  de  travail  et  l'augmentation 
pes  salaires  doivent  avoir  un  effet  non  seulement 
pur  le  prix,  mais  aussi  sur  la  production. 

Quand  on  compare  les  prix  de  1914  avec  ceux 
l'aujourd'hui,  on  constate  une  augmentation  ef- 
trayante.  Quand  un  article  qui  se  detaillait  a  50 
bents  en  1914,  doit  etre  vendu  aujourd'hui  a  $2.00 
pt  que  le  marchand  realise  encore  un  benefice  moin- 
Ire,  on  se  demande  ou  cela  va  finir.  Mais  il  est  ru- 
neur  que  les  filateurs  s'attendent  a  payer  le  coton 
10  cents  pour  le  printemps,  ce  qui  ne  semble  pas  de 


nature  a  faire  baisser  les  prix  pour  longtemps  en- 
core. 

Le  commerce  d'exportation. 

Une  organisation  de  filateurs  de  laine  et  d'arti- 
cles  tricotes  a  envoye  dernierement  un  representant 
en  Europe  pour  etudier  les  chances  d'exportation 
en  Angleterre  et  dans  les  contrees  europeennes.  Cet 
agent  a  reussi  a  obtenir  pour  un  million  de  dollars 
de  commandes  en  Roumanie  et  en  Belgique  et  on 
s'attend  a  ce  que  la  Oreee  devienne  bientot  aussi 
un  client  du  Canada.  L'Australie  et  la  Nouvelle- 
Zelande  achetent  sur  ce  marche  depuis  quelque 
temps  deja.  Cela  prouve  l'esprit  d'entreprise,  mais 
d'un  autre  cote,  les  filatures  vont  etre  obligees  de 
tiavailler  a  leur  plein  rendement  pour  pouvoir  re- 
pondre  aux  besoins  locaux  et  an  commerce  exte- 
rieur,  a  moins  que  la  capacite  des  filatures  ne  soit 
grandement  augmentee. 

Pendant  les  temps  chauds,  les  negociants  ont 
remarque  a  plusieurs  reprises  que  Ton  revenait  aux 
bas  blancs  ou  noirs  et  que  les  demandes  diminuaient 
pour  les  couleurs.  Le  mois  precedent  la  grande  de- 
mande pour  les  bas  de  soie  etait  pour  le  bleu  ma- 
rine. 

On  pretend  que  d'importantes  maisons  de  gros 
qui  ont  retarde  leurs  achats  et  qui  n'ont  pas  com- 
plete leurs  stocks  de  sous-vetements  d'automne 
courent  de  grands  risques  d'etre  desappointees  non 
seulement  au  point  de  vue  des  prix,  mais  aussi  en 


84 


LE   PRIX   COURANT,   vendredi   25   juillet   1919 


Vol.  XXXII  —  No  30 


raison  de  la  difficulty  de  se  procurer  des  marchan- 
dises  qui  sont  rares  a  cause  de  la  production  limi- 
tee  et  de  la  demande  extraordinaire  pour  la  con- 
sommation  locale  et  exterieure. 

Le  marche  des  laines  ne  montre  aucun  signe 
de  faiblesse,  au  contraire,  on  entend  chaquqe  jour 
de  nouvelles  histoires  d'acheteurs  qui  ont  ete  des- 
appointes  pour  avoir  attendu  vainement  une  ame- 
lioration des  prix.  Par  exemple,  un  filateur  qui 
avait  fait  un  contrat  pour  de  la  laine  filee  a  $2.85, 
a  retarde  la  signature  de  son  contrat  pendant  quel- 
ques  jours  avec  l'espoir  d'avoir  un  meilleur  prix,  et 
il  a  recu  alors  avis  que  le  prix,  au  lieu  d'etre  celui 
prevu  au  contrat,  devait  etre  de  $3.25. 

Chandails  de  Fantaisie. 

On  a  vu  beaucoup  de  couleurs  voyantes  et 
beaucoup  de  fantaisies  en  chandails  cet  ete,  mais 
somme  toute  la  saison  a  ete  moins  satisfaisante 
qu'une  saison  normale.  La  situation  s'est  cepen- 
dant  amelioree  pendant  le  mois  passe,  comme  tou- 
jours  pendant  la  chaleur  et  specialement  a  l'appro- 
che  de  la  saison  des  vacances. 

La  jeune  femme  a  achete  plusieurs  modeles 
nouveaux,  tels  que  le  chandail  sans  manches  et  le 
"pullover",  tandis  que  la  femme  mure  a  conserve 
le  modele  courant  des  etes  precedents.  II  a  ete 
presque  impossible  d'obtenir  de  vetements  en  fi- 
bre de  soie  cet  ete,  a  cause  de  la  penurie  du  fibre 
brut  de  l'annee  derniere.  Les  chandails  de  laine  de 
l'une  ou  de  l'autre  sorte  ont  ete  a  peu  pres  les  seuls 
sur  le  marche,  a  l'exception  de  ceux  faits  en  fibre  et 
soie. 

Sur  le  modele  ordinaire  ouvert  a  l'avant  il  y  a 
eu  beaucoup  de  nouveautes  en  garnitures,  mais  peu 
de  changements  radicaux.  La  laine  brossee  n'a  ete 
employee  exclusivement  que  comme  garniture,  le 
point  uni  a  ete  aussi  employe  pour  garnir  des  vete- 
ments tricotes  en  point  de  fantaisie.  Sur  quelques- 
uns  des  derniers  modeles  d'automne,  on  trouve  un 
col  tuxedo  le  devant  retenu  par  deux  boutons  et  une 
chaine,  la  ceinture  est  large  et  nouee  en  avant,  les 
extremites  garnies  de  grosses  boules  de  laine.  Un 
gilet  contrastant  se  voit  dans  quelques  nouveaux 
modeles. 

Fibres  de  fantaisie  pour  I'automne. 

Les  fabricants  d'articles  en  fibres  de  soie  qui 
avaient  manque  de  matiere  premiere  l'annee  der- 
niere, sont  maintenant  capables  d'approvisionner 
leur  clientele  mais  a  un  prix  plus  eleve  qu'aux 
beaux  jours  des  chandails  de  soie  d'il  y  a  deux  ans. 
Les  prix  ont  augmente  de  25%  depuis  la  signature 
de  l'armistice  et  on  dit  que  les  prix  de  gros  varient 
actuellement  de  $10.00  a  $18.00.  Un  fabricant  dit 
qu'un  article  de  bonne  qualite  devra  se  detainer  a 
$27.50.  Cependant  les  filatures  ne  desesperent  pas 
de  vendre  leur  production  lorsqu'ils  la  mettront  sur 
le  marche. 


Echarpes  de  soie  et  de  laine 

Une  des  particularity  de  cette  saison  pour  le 
commerce  des  articles  tricotes  a  ete  le  retour  en 
vogue  des  echarpes  de  toute  sorte.  De  larges  plaids 
en  epaisse  laine  brossee  qui  sont  de  veritables  man- 
tes sont  employes  pour  l'automobile  ou  le  yachting, 
d'autres  moins  pretentieux  sont  tricotes  en  laine 
plus  fine  et  ont  une  demi-verge  de  large  sur  deux 
verges  de  long  et  sont  franges  aux  extremites.  La 
fibre  de  soie  se  rencontre  dans  les  couleurs  les  plus 
gaies,  cependant  le  rose,  le  mais  et  les  combinai- 
sons  de  couleurs  pastel  semblent  etre  le  plus  en 
faveur. 

Quelques  usines  ont  vendu  leur  production 
pour  I'automne  et  ont  supprime  leurs  echantillons 
jusqu'a  ce  qu'elles  soient  en  mesure  de  prendre  de 
nouvelles  commandes. 


Accessoires  d'etala= 

ges  d'un  modele 

nouveau 


Faits  entierement 
de  bois  mais  grace  a 
un  procede  special 
de  riches  effets  me- 
talliques  sont  obte- 
nus.  Fini  argente, 
dore,  argent  et  vert 
ou  or  et  vert  com- 
bines. 

TAYLOR  MANUFAC- 
TURING GO.  OF  CANADA 


LES    PREVOYANTS    DU    CANADA 


La  grande  famille  prevoyante  connaitra  avec 
plaisir,  le  beau  succes  remporte  par  Les  Prevoyants 
du  Canada  durant  les  premiers  six  mois  de  cette 
annee.  Ms  ont  plus  que  double  les  affaires  de  la 
periode  correspondante  de  1918.  N'est-ce  pas  qu'ils 
ont  raison  d'etre  fiers  et  de  se  vanter  de  ces  resul- 
tats  magnifiques?  Les  societaires  sont  au  nombre 
de  43,276  representant  80,574  parts  et  le  total  de 
I'actif  a  atteint  le  chiffre  de  $1,582,231.00. 

Confiez  vos  economies  a  cette  institution,  elle 
vous  les  rendra  multiplies  plusieurs  fois. 
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Les  Jupes.  —  Modeles  pratiques  pour  PAutomne 


La  serge  a  rayures  groupees  horizontalement  em- 
ployee dans  des  modeles  a  plis  —  Lainages  a 
carreaux,  a  rayures  et  a  petit  damier  —  Jolis 
modeles  pratiques  en  serge  noire  et  bleue  — 
Les  soies  de  fantaisie  reparaisssnt  pour  I'au- 
tomne  —  La  vente  de3  jupes  lavables  a  battu 
tous  les  records  cette  saison. 


On  trouve  un  cote  pratique  dans  la  forme  et 
les  tissus  des  jupes  separees  pour  l'automne.  Les 
lainages  a  carreaux  et  a  rayures  seront  encore  plus 
employes  qu'au  debut  du  printemps  ou  a  l'automne 
dernier.  Les  rayures  groupees  sont  le  dernier  cri 
de  la  mode  et  elles  sont  faites  horizontales  dans  les 
jupes  plissees.  On  voit  aussi  des  velours  a  petit  da- 
mier et  des  croises  a  rayure  fine.  Le  tissu  a  car- 
leaux  s'emploie  aussi  bien  pour  les  modeles  unis 
que  pour  ceux  qui  sont  plisses. 

Les  modeles  courants  sont  en  serge  bleue  ou 
noire.  II  y  en  a  de  differents  modeles:  a  plis,  a  pan- 
neaux,  garnies  de  boutons,  etc.,  les  poches  sont 
inevitables,  elles  ne  sont  pas  d'une  grande  utilite, 
mais  on  semble  les  aimer  pour  leur  qualite  decora- 
tive. 

Largeur   raisornable  pour   rendre   la  marche  facile 

Suivant  les  fabriques,  les  jupes  mesurent  1 '  - 
verge,  1 :{ \  verge  ou  2  verges  de  large.  Ce  qui  mon- 
tre  que  la  jupe  etroite  est  en  defaveur  comme  elle 
a  commence  a  l'etre  au  printemps.  Pour  l'automne 
les  jupes  auront  done  une  largeur  suffisante  pour 
permettre  une  marche  facile  et  leur  longueur  est 
estimee  s'arreter  a  six  pouces  du  sol.  Ceci  peut  na- 
turellement  varier  suivant  le  gout  de  la  cliente. 

Le  revers  autour  du  bas  de  la  jupe  est  dun  bon 
effet  et  a  ete  adopte  par  quelques  fabricants.  II 
est  retenu  a  son  bord  superieur  par  une  rangee  de 
boutons  espaces  de  plusieurs  pouces.  Les  pet  its 
plis  sont  employes  de  differentes  fagons. 

Les  grosses  poches,  reelles  ou  simulees,  se 
trouvent  sur  les  jupes  (l'automne  et  souvent  elles 
sont  formees  verticalement  par  le  panneau. 

Le  modele  courant  de  jupe  est  coupe  en  deux 
pieces  avec  de  legeres  pointes  dans  le  haut  et  le  res- 
tant  plisse  sur  une  ceinture  interieure  qui  est  ca- 
chee  par  une  ceinture  exterieure  de  2  a  2%  pouces 
de  large,  coupee  en  pointe  ou  avec  quelque  essai  de 
fantaisie,  et  fermee  par  un  bouton  ou  une  boucle. 
Les  poches  sont  taillees  a  meme  ou  rapportees.  Les 
boutons  sont  tres  employes  meme  pour  boutonner 
la  robe  sur  toute  sa  longueur  soit  en  arriere,  soit 
sur  le  cote. 

En  ce  qui  concerne  les  jupes  de  fantaisie,  les 
autorites  de  la  mode  n'ont  aucun  doute  que  la 
blouse  russe  et  la  blouse  transformation  etant  ap- 
pelee  a  n'interesser  que  la  clientele  riche,  e'est  con- 


sequemment  a  cette  classe  de  clientele    seule  que 
s'adressera  la  jupe  de  fantaisie. 

Les  tissus  de  fantaisie  et  les  combinaisons  de 
soie  et  de  satin  en  deux  tons  seront  egalement  em- 
ployes. Ces  tissus  se  porteront  avec  des  blouses  en 
etofTes  unies,  telles  que  le  "pussy  willow",  le  crepe 
de  Chine  et  le  crepe  Georgette.  D'un  autre  cote, 
les  jupes  en  tissu  uni  formeront  le  complement  des 
blouses  en  soie  imprimee  qui  seront  tres  en  vogue 
pour  l'automne.  On  va  done  employer  egalement 
les  tissus  unis  ou  de  fantaisie  pour  les  jupes,  mais 
dans  les  teintes  sombres.  Le  satin  "baronet,"  fan- 
tai-si,  kumsi-kumsa,  sonata,  dew  kist,  tricolette,  le 
crepe  "kitten's  ear",  etc.,  etc.,  quelques-uns  de  ces 
tissus  avec  de  nouvelles  dispositions  de  carreaux 
ou  de  damier.  Le  taffetas,  le  satin  et  la  popeline 
se  verront  dans  les  modeles  courants.  Quelques 
autorites  de  la  mode  sont  d'avis  que  les  jupes  dra- 
pers seront  en  vogue  et  qu'il  y  aura  quelques  mo- 
dries  ezicentriques,  qui  ne  se  vendront  aaturalle- 
men(  qu'en  ignite  quantite  et  dans  les  grands  cen- 
tres seulement. 

Soie  et  satin  blancs 

Les  jupes  de  soie  de  fantaisie  se  sont  bien  ven- 
dues pour  l'ete  et  la  saison  tire  a  sa  fin.  On  offre 
ccpeiidant  actuellement  un  bel  assortiment  de  mi- 
el  e  comprenant  des  jupes  en  crepe  Georgette  gar- 
nies de  vraie  dentelle  filet,  ou  garnies  de  meme 
tissu,  ou  encore  brodees.  Les  differents  modeles 
varient  de  $40.00  a  $65.00.  lis  sont  de  tres  belle 
facon  et  artistement  garnis. 

La  chaleur  a  ete  cause  d'une  vent3  considerable  de 
jupes  lavables 

La  chaleur  de  la  fin  de  mai  et  des  premieres 
semaines  de  juin  a  donne  un  elan  considerable  aux 
ventes  de  jupes  lavables  et  la  saison  a  commence 
avec  un  record  qui  sera  difficile  a  battre  l'annee 
prochaine.  Les  articles  qui  se  sont  le  mieux  ven- 
dus  sont  ceux  dont  le  prix  varie  de  $5.00  a  $6.50. 


A.  Amyot  &  Cie 

Manufacturiers  de 
VETEMENTS    EN    GROS 

pour    homines    et    enfants 

ST-HYAC1NTHE,  P.  Q. 

Nos  voyageurs  parcourent 
toute  la  province  de  Que- 
bec. Si  vous  ne  pouvez  at- 
tendre  leur  visite.  ecvivcz- 
nous  pour  avoir  nos  prix 
et  nos  conditions. 
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Les  prix  des  sous-vetements  et  de  la  Bonneterie  sont  fermes 


Les  fabricants  de  sous-vetements  et  d'articles 
tricotes  sont  plus  affaires  qu'ils  ne  l'ont  jamais  ete. 
Leurs  usines  travaillent  a  leur  pleine  capacite.  La 
demande  est  enorme  et  plusieurs  usines  declarent 
qu'elles  pourraient  employer  beaucoup  plus  de 
mains  qu'elles  ne  pourraient  s'en  procurer.  II  y  a 
place  dans  cette  branche  pour  beaucoup  plus  de 
femmes  qu'il  n'y  en  a  actuellement  et  beaucoup  de 
patrons  seraient  heureux  d'avoir  plus  de  main- 
d'oeuvre  pour  expedier  plus  vite  l'ouvrage.  Ce  sont 
les  commandes  pour  la  Roumanie  et  la  Belgique  qui 
ont  augments  le  chiffre  d'affaires  des  usines*  cana- 
diennes  pour  les  chandails  et  articles  similaires. 
Bien  que  les  conditions  de  la  main-d'oeuvre  aient 
subi  une  amelioration  considerable  depuis  la  signa- 
ture de  l'armistice,  il  y  a  encore  des  problemes  a 
envisager,  comme  chacun  le  sait,  en  ce  qui  concerne 
les  demandes  d'augmentation  de  salaires  et  de  re- 
duction des  heures  de  travail.  II  y  a  toujours  une 
situation  qui  n'est  pas  reglee  et  un  etat  normal 
n'existe  pas  encore.  Un  representant  d'une  des  plus 
importantes  usines  canadiennes  declare  qu'il  avait 
grande  conflance  dans  l'avenir  des  produits  cana- 
diens.  II  considere  que  les  marchandises  fabriquees 
au  Canada  ont  prouve  leur  valeur  pendant  la  guerre 
et  vont  conserver  leur  place  sur  le  marche,  les  ache- 
teurs  lui  donnent  de  plus  en  plus  raison. 

L'opinion  generale  parmi  les  manufacturiers  et 
leurs  agents  est  que  les  negociants  canadiens  vont 
se  disputer  les  articles  de  bonneterie  a  l'automne 
prochain.  Bien  que  rindustrie  soit  extremement 
active  du  cote  des  manufacturiers,  les  maisons  de 
gros  n'ont  place  comparativement  que  peu  de  com- 
mandes depuis  un  an.  Les  commandes  a  livrer  a 
l'automne  prochain  sont  toutes  placees  et  elles  sont 
minimes  en  comparaison  de  celles  des  autres  an- 
nees.  Cela  est  du,  dit-on,  a  l'attitude  prise  par  les 
detaillants.  En  general,  le  marchand  s'est  tenu  sur 
la  reserve  et  n'a  donne  que  tres  peu  de  commandes 
pour  livraison  future.  II  s'est  mis  dans  l'idee  que 
les  prix  allaient  baisser  et  il  n'avait  done  pas  l'in- 
tention  de  se  charger  de  marchandises  a  des  prix 
eleves.  Les  affaires  ont  ete  bonnes  pour  lui  au  prin- 
temps et  il  se  debarrasse  de  marchandises  achetees 
aux  prix  de  guerre.  II  ne  veut  pas  s'embarrasser  de 
marchandises  qu'il  devra  vendre  a  perte.  Les  ache- 
teurs  des  grandes  maisons  de  detail  s'accordent 
avec  les  manufacturiers  pour  dire  que  le  placement 
des  ordres  a  ete  tres  faible.  "Nous  ne  voulons  pas 
courir  de  chance,  declare  l'un.  Nous  avons  actuel- 
lement de  bons  stocks  de  sous-vetements  legers  et 
pesants  et  nous  n'allons  certainement  pas  nous 
charger  de  marchandises  a  prix  eleves.  Nous  ne 
ferons  que  des  achats  au  jour  le  jour  jusqua  ce  que 
le  marche  soit  redevenu  plus  normal." 


Les   livraisons   d'automne   pourront  etre   retardees 
par  I'affluence  des  commandes. 
Le  raisonnement  precedent  serait  bon,  disent  les 
manufacturiers,  s'il  y  avait    apparence  d'une    pro- 
chaine  baisse  dans  le  marche.    Mais  rien  ne  le  fait 
prevoir,  et  lorsqu'a  l'automne  tous  les  marchands 
du  pays  s'apercevront  que  leurs  stocks  ne  sont  pas 
suffisants  pour  leur  vente,  ils  chercheront  aprement 
a  s'approvisionner  quand  viendra  le  froid  et  que  la 
clientele  exigera  des  vetements  plus  chauds.    Quel- 
ques  manufacturiers  sont  d'avis  qu'il  y  aura  penurie 
en  octobre  et  l'un  d'eux  declare  que  les  marchandi- 
ses a  livrer  en  automne  subiront  une  augmentation 
de  5  a  20%  sur  les  prix  de  l'annee  derniere.    Rien 
n'indique  un  abaissement  de  prix  dans  les  laines 
pour  l'annee  prochaine  et  des  ventes  recentes  ont 
montre   des  augmentations  atteignant  jusqua  dix 
pour  cent  sur  le  prix  du  Gouvernement.    En  realite, 
quelques  usines  canadiennes  se  plaignent  du  man- 
que de  fil  et  de  laine.     Les  prix  sont  maintenant 
beaucoup  plus  eleves  qu'au  debut  de  l'annee.     En 
raison  de  la  difficulty  eprouvee  l'hiver  dernier  et  au 
commencement  du  printemps  pour  placer  des  ordres 
pour  l'automne,  les  usines  n'ont  pas  travaille  enor- 
mement.    Les  commandes  ont  ete  placees  cette  an- 
nee  un  mois  plus  tard  que  d'habitude.    II  en  est  na- 
turellement  resulte  une  reduction  dans  la  produc- 
tion et  les  manufacturiers  sont  d'avis  que  lorsque  la 
poussee  viendra  en  octobre  prochain,  les  approvi- 
sionnements  ne  seront  pas  suffisants  pour  repondre 
aux  demandes. 

"Les  gens  ordonnent  aujourd'hui  pour  etre  livres 
demain,  mais  cela  ne  se  peut  pas,"  declare  le  gerant 
d'une  usine  a  notre  correspondant. 

L'opinion  generale  est  que  les  prix  ne  seront  pas 
plus  bas  cette  annee.  La  situation  du  marche  de  la 
laine  brute  est  tres  ferine.  Quelques  negociants  de- 
clarent que  les  prix  pour  marchandises  a  livrer  au 
printemps  1920  ne  seront  pas  plus  bas.  Tant  que 
durera  la  demande  insatiable  de  laine  qui  existe 
actuellement,  et  rien  ne  fait  prevoir  qu'elle  diminue, 
le  marche  demeurera  tres  ferme:  e'est  la  l'opinion 
generale  parmi  les  manufacturiers. 


NOTES  SUR  LA  MODE 


Les  parures  composees  a  un  manchon  et  d'un 
col  assorties  au  chapeau  sont  nouvelles. 


Le  tablier  noir  pour  enfants,  si  laid  et  si  ingrat, 
peut,  sans  cesser  d'etre  pratique  etre  interprete  avec 
fantaisie. 


Les  formes  mante,  chale,  cape  semblent  inspi- 
rer  beaucoup  de  manteaux  nouveaux.  Les  garnitu- 
res  de  fourrure  sont  souvent  reduites  a  un  col  et  des 
parements. 
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Accessoires  de  Robes 


GILETS  BERTHAS  ET  JABOT 

Les  deux  nouveautes  en  fait  d'articles  pour  le  cou 

—  Les  chics  effets  transparents  vont  rester 

en  vogue  durant  la  temperature  chaude 

Pour  le  mois  prochain  ou  meme  pour  plus  long- 
temps  encore,  les  autorites  dans  le  commerce  des 
articles  pour  le  cou  croient  que  les  jolis  effets  trans- 
parents,  a  dessins  de  dentelle,  seront  les  plus  portes. 
Actuellement,  ces  modeles  sont  tres  portes  a  New- 
York,  a  Montreal  et  a  Toronto.  L'opinion  est  par- 
tagee  parmi  les  manufacturiers  quant  aux  articles 
de  cou  de  couleurs.  Tous  admettent,  toutefois,  que 
ce  sont  les  blancs  qui  se  vendent  le  plus,  bien  que 
les  articles  de  couleurs  soient  assez  bien  accueillis 
aussi.  Les  nuances  les  plus  populaires  parmi  ces 
derniers  sont  le  mauve,  le  bleu  et  le  mais.  L'organdi 
est  tres  populaire  dans  le  moment.  Les  parures 
(sets)  et  les  chemisettes  en  organdi  sont  profuse- 
ment  garnies  d'entre-deux  et  de  dentelle  Val;  dans 
quelques  cas,  ils  sont  garnis  de  chics  frisons  en 
tulle.  Les  tulles  de  coton  blancs  avec  beaucoup  de 
frisons  sont  egalement  tres  populaires  actuellement. 
On  remarque  aussi  de  jolis  modeles  en  combinai- 
sons  de  tulle  et  de  dentelle  orientale. 

Un   nouveau  jabot 

Les  plisses  qui  ont  ete  si  en  vogue  il  y  a  quel- 
ques semaines,  semblent  tranquilles  actuellement, 
mais  leur  popularity  reviendra  probablement  avec 
l'arrivee  de  l'automne.  Ils  seront  employes  sur  les 
costumes  de  la  fin  de  l'ete  ou  du  commencement  de 
l'automne,  en  septembre  et  en  octobre.  On  etale 
dans  le  moment  un  jabot  nouveau  tres  joli  en  Geor- 
gette blanc  et  mesurant  jusqu'a  8  pouces  de  large 
avec  un  bord  a  points  d'ourlet.  Ce  jabot  donnera  un 
tres  chic  effet  Bertha  aux  robes. 

Les  dessinateurs  d'une  ou  deux  des  plus  gran- 
des  maisons  d'articles  de  cou  croient  que  les  effets 
voyants  pour  les  gilets  et  meme  pour  les  jabots  de 
fantaisie  seront  tres  portes  cet  automne.  A  New- 
York,  la  vogue  semble  se  porter  vers  le  frison  et  le 
iplisse  dans  de  tres  larges  effets  de  dentelle,  presque 
comme  ceux  des  berthas.  Ils  seront  naturellement 
|portes  avec  col  rond  sur  les  robes.  Les  fichus  en 
lorgandi  et  en  tulle  sont  tres  en  vue  egalement  pour 
|les  robes.  Certains  sont  tres  larges  et  ressemblent 
quelque  peu  aux  berthas.  II  y  a  deja  quelques  an- 
nees  que  les  effets  berthas  n'ont  pas  ete  en  vogue 
et,  par  suite,  on  croit  que  le  public  les  accueillera 
bien. 

Les  piques  se  vendent  bien  actuellement  et  les 
satins  tuxedo  sont  des  lignes  regulieres  dans  le  mo- 
ment.    On  peut  voir  par  ce  qui  precede  qu'aucun 


modele  special  d'articles  de  cou  n'est  pousse  de 
l'avant  et  les  collets  matelots  et  carres  jouissent 
d'une  faveur  egale.  Pour  les  tuxedos,  la  derniere 
nouveaute  est  de  les  faire  descendre  jusqu'a  la 
taille.  De  fait,  les  collets  longs  sont  presque  une 
caracteristique  d'une  ou  deux  maisons.  Ils  sont 
faits  d'organdi,  de  satin,  de  pique  ou  de  tulle. 

Durant  les  premieres  deux  ou  trois  semaines 
de  mai,  les  departements  d'articles  de  cou  ont  ete 
plutot  tranquilles  par  suite  de  la  temperature  tor- 
ride  que  nous  avons  eue  dans  l'Ontario  et  certaines 
parties  de  l'Est  du  Canada.  La  derniere  semaine  de 
mai  et  la  premiere  semaine  de  juin,  toutefois,  les 
affaires  ont  paru  augmenter  considerablement,  et 
une  grande  activite  s'est  manifested  dans  les  de- 
partements du  (UHail  en  general.  Des  commandes 
repetees  arrivent  deja  pour  les  magnifiques  lignes 
que  nous  venous  de  decrire. 

Sacoches  en  cuir 

La  vogue  actuelle  des  sacoches  en  cuir  arrive 
comme  presque  une  surprise  pour  un  bon  nombre 
de  marchands.  Le  sac  cantine  etait  une  nouveaute 
1  liiver  dernier.  De  fait,  il  a  fait  son  apparition  dans 
plusieurs  parades  de  la  mode  au  commencement  de 
l'automne  dernier  et,  depuis  il  n'avait  ete  considere 
que  comme  un  article  purement  d'etalage.  11  a  ete 
diversement  interprete  a  differents  intervalles 
depuis,  quanl  a  la  dimension,  a  la  couleur  et  a  la 
coupe.  Malgre  cela,  ce  n'est  que  depuis  une  couple 
de  semaines  que  les  detaillants  ont  songe  a  l'adop- 
ter. 

Les  femmes  semblent  se  rendre  compte  qu'elles 
portent  le  meme  genre  de  sacoches  depuis  plusieurs 
saisons,  et  avec  leurs  nouvelles  toilettes  d'ete,  il  est 
temps  qu'elles  adoptent  une  nouvelle  forme  de  sa- 
coche  en  cuir.  C'est  la  raison  pour  laquelle  elles 
jetent  leur  devolu  sur  la  nouvelle  sacoche  cantine 
de  moyenne  dimension. 

Les  sacoches  cantine  semblent  avoir  ete  eta- 
lees  jusqu'ici  en  plusieurs  couleurs,  y  compris  des 
nuances  pales  et  foncees.  Une  maison  en  fabrique 
un  assortiment  qu'elle  detaille  a  $5.00  chacune, 
mais  le  prix  moyen  est  d'environ  $6.00  ou  $7.00. 
Plusieurs  modeles,  naturellement,  avec  garnitures 
speciales,  se  vendent  plus  cher. 

Les  assortiments  d 'automne  ne  sont  pas  encore 
tout  a  fait  complets,  mais  ils  comprennent  surtout 
des  bourses  plates,  des  sacs  cantine  et  un  certain 
nombre  de  jolis  modeles  en  soie. 

On  se  rappellera  que  le  sac  cantine  est  une 
sacoche  en  forme  de  boite  ovale  avec  charnieres  et 
poignee-courroie.  II  est  convert  a  l'exterieur  de  cuir 
grenele  ou  uni,  avec  le  haut  legerement  rembourre 
parfois.    II  est  double  a  l'interieur  avec  de  la  chic 
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soie.  On  y  trouve  aussi  des  poches  pour  le  miroir, 
la  bourse  pour  la  monnaie,  la  houppe,  le  canif,  le 
crayon  ou  n'importe  quel  autre  accessoire.  II  n'y  a 
pas  de  doute  que  c'est  une  nouveaute  interessante 
sous  le  rapport  du  style. 

CANTS 

Une  nouvelle  ligne  sera  offerte  pour  I'automne 

Avant  1914,  les  gants  de  chamoisette  etaient 
exclusivement  un  produit  allemand.  II  etait  impos- 
sible de  faire  concurrence  aux  Allemands,  a  cause 
de  leur  systeme  de  salaires  de  famine.  Mais  lorsque 
la  guerre  eut  elimine  les  produits  allemands,  les 
manufacturiers  canadiens  avec  ceux  de  la  Grande- 
Bretagne,  de  la  France  et  des  Etats-Unis,  ne  furent 
pas  lents  a  repondre  aux  demandes  du  public.  Cette 
industrie  est  tres  importante,  car  la  fabrication 
d'un  gant  en  chamoisette  necessite  24  operations 
distinctes,  et  c'est  un  cas  tres  rare  de  voir  un  ou- 
vrier  ou  une  ouvriere  apprendre  plus  qu'un  de  ces 
24  procedes  de  fabrication.  II  y  a  au  Canada  des 
maisons  qui  fabriquent  un  choix  considerable  de 
modeles  et  de  belles  qualites  de  gants  en  chamoi- 
sette. Elles  out  reussi  a  mettre  sur  le  marche  un 
gant  reconnu  generalement  comme  ayant  une  tex- 
ture, un  tissage  et  un  fini  superieurs  a  ceux  du  pro- 
duit allemand.  Ce  resultat  n'a  ete  obtenu,  naturel- 
lement,  qu'apres  beaucoup  de  travail,  d'etudes, 
d'experiences  et  beaucoup  de  depenses.  II  est  satis- 
faisant  de  savoir,  toutefois,  que  le  resultat  est  un 
succes,  avec  toutes  les  indications  qu'il  sera  perma- 
nent. Les  nouveaux  gants  sont  tisses  d'apres  un 
procede  qui,  dit-on,  conserve  la  forme  sans  retrecis- 
sage  ni  etirage. 

Nouveau  procede  Duplex 

Une  maison  de  gants  de  Toronto  vient  d'instal- 
ler  une  machine  Duplex  pour  combiner  deux  mor- 
ceaux  de  tissu,  dos  a  dos,  de  facon  a  ce  que  'Texte- 
rieur"  ait  la  meme  surface  que  "l'mterieur".  Le 
procede  est  accompli  par  une  sorte  de  pate  qui  ne 
colle  pas  le  tissu  et  maintient  son  elasticity,  don- 
nant  en  meme  temps  une  surface  uniforme  et 
l'avantage  de  deux  epaisseurs  de  tissu.  Cela  permet 
la  fabrication  de  gants  doubles  avec  la  meme  de- 
pense  de  main-d'oeuvre  que  celle  d'un  gant  fait 
d'un  seul  tissu  et  par  suite  c'est  une  grosse  econo- 
mie  pour  les  pesanteurs  d'hiver. 

Des  gants  duplexes  de  toutes  les  couleurs  po- 
pulates sont  places  sur  le  marche  pour  les  ventes 
de  I'automne  et,  nul  doute,  ils  ne  manqueront  pas 
d'interesser  enormement  les  acheteurs. 

Des  tissus  de  toutes  sortes  peuvent  etre  du- 
plexes de  la  meme  maniere  que  le  tissu  a  gants,  soie 
contre  soie,  soie  contre  tissu,  soie  contre  cuir,  tissu 
contre  tissu,  tissu  contre  velours,  etc.     Ce  procede 


devrait  avoir  beaucoup  de  valeur  pour  nombre  de 
fins. 

Le  gant  de  chevreau  si  rare! 

Une  avance  continuelle  du  prix  des  gants  de 
chevreau  durant  les  deux  prochaines  annees  est 
predite  par  un  manufacturier  bien  connu  de  New- 
York.  Cette  avance  est  due,  dit-il,  entierement  au 
fait  que  la  fabrication  du  gant  est  a  present  un  art, 
plutot  qu'une  industrie.  La  main-d'oeuvre  doit  etre 
payee  en  consequence,  et  l'approvisionnement  des 
peaux  etant  si  reduit  que  pour  la  marchandise  a  la 
mode  des  prix  beaucoup  plus  eleves  seront  surement 
demandes. 


Le  commerce  de  la  dentelle  Nottingham 


, 


A  une  assemblee  de  la  Chambre  de  Commerce 
de  Nottingham,  un  manufacturier  en  renom  a  de- 
fendu  le  commerce  de  la  dentelle  contre  les  racon- 
tars  faits  dernierement  touchant  la  qualite  du  tissu 
fabrique  par  les  fabriques  de  Nottingham.  II  a  de- 
clare qu'il  etait  deplorable  qu'une  semblable  fausse 
rumeur  se  soit  ainsi  repandue.  II  est  vrai  que  la 
ville  a  fait  un  gros  commerce  de  marchandises  de 
qualite  commune,  mais  c'etait  parce  que  les  manu- 
facturiers devaient  lutter  contre  la  concurrence  de 
produits  de  qualite  inferieure  fabriques  ailleurs. 
Que  Nottingham  consacrait  entierement  son  travail 
a  la  fabrication  de  marchandises  communes  a  ete 
nie  d'une  facon  tres  peremptoire. 

Garnitures 

Les  couleurs  voyantes,  les  choses  qui  brillent, 
les  frisons  et  les  froufroutants  semblent  etre  la 
grande  vogue  pour  les  robes  d'automne,  surtout 
pour  les  toilettes  de  sortie  et  de  soiree.  Toutes 
sortes  de  soies  brillantes  et  superbes  ainsi  que  du 
tulle  arrivent  de  France  et  des  Etats-Unis,  offrant 
un  grand  choix  de  dessins  brodes  et  a  couleurs  ri- 
chement  colorees  et  nuancees.  Les  broderies  me- 
talliques  sont  surtout  populaires  pour  les  toilettes 
de  soiree.  Leur  vogue  a  continuellement  augmente 
depuis  la  signature  de  l'armistice,  et  le  public 
semble  pas  encore  avoir  apaise  son  desir  d'avoir  des 
choses  qui  brillent.  Un  importateur  a  une  ligne  de 
tulles  de  soie  de  couleurs  voyantes,  telles  que  cerise 
turquoise,  emeraude,  etc.,  superbement  brodes  dan? 
de  jolis  larges  dessins  de  dentelle  blancs  sur  cou- 
leur,  appropries  pour  robes,  mais  bien  que  ces  des 
sins  soient  nouveaux  et  tres  jolis  ils  ne  sont  pa 
aussi  populaires  que  la  broderie  metallique  en  crep 
ou  en  tulle. 

Les  perles  en  acier  et  dorees  ont  ete  en  fort 
demande  et  Ton  rapporte  qu'il  sera  tres  difficile  d'e 
obtenir  pour  la  livraison  de  I'automne. 

La  demande  dans  tout  le  monde  entier  pour  K 
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crepes  et  les  georgettes  pour  robes  de  soiree  et  de 
sorti  a  entraine  la  fermete  des  prix  de  ces  tissus.  En 
effet,  les  crepes  Georgette  ont  hausse  de  15s  la 
verge  en  10  jours  le  mois  dernier.  Les  ninons,  eux 
aussi,  ont  augmente  de  10  pour  100  dans  13  meme 
temps.  Un  marchand  de  gros  d'Angleterre  a  recu  en 
mai,  provenant  de  France,  une  commande  de  5,000 
pieces  de  crepe  Georgette  pour  une  valeur  de  $250,- 
000.  Ceci  donne  une  idee  assez  exacte  de  la  vogue 
de  ces  tissus. 

Les  franges  et  les  glands  ont  atteint  le  summun 
de  leur  popularity  avec  la  fin  de  i'hiver,  et  sont 
encore  vues  jusqu'a  un  certain  degre  dans  les  mo- 
deles  du  printemps.  Cette  mode,  sans  aucun  doute, 
se  prolongera  a  l'automne,  pendant  les  premiers 
mois  tout  au  moins,  mais  il  est  douteux  que  ces  gar- 
nitures jouissent  de  la  meme  faveur  que  celles  dont 
elles  ont  ete  l'objet  I'hiver  dernier.  Malgre  tout, 
on  se  demande  toujours  la  meme  chose:  cela  de- 


pendra  de  ce  qu'aura  decide  Paris. 

Les  dentelles  de  Vals,  comprenant  les  Vals  a 
trous  ronds  et  aussi  les  dentelles  filet  sont  tres  re- 
cherchees.  Le  commerce  d'articles  de  cou  en  fait 
usage  en  grande  quantite  et  les  blouses  d'ete  en 
absorbent  considerablement.  II  semble  aussi  qu'il 
y  ait  diminution  de  la  tendance  des  sous-vetements 
en  soie  tailleur  et  qu'il  y  ait  inclinaison  a  y  substi- 
tuer  des  dentelles  plus  fantaisistes  et  des  vetements 
garnis  d'insertion.  De  fait,  la  demande  pour  les 
dentelles  finies  de  toutes  sortes  est  tenement  active, 
et  les  usines  se  trouvent  tellment  occupees  qu'il  en 
resulte  un  mouvement  en  hausse  dans  les  conditions 
du  marche. 

Les  dentelles  d'ombre  et  les  volants  prennent 
place  parmi  les  bonnes  possibilites  pour  l'automne. 
Mais  tant  que  Paris  n'aura  pas  pris  son  ouvrage  on 
ne  pourra  rien  dire  de  definitif  sinon  sur  les  choses 
qui  sont  deja  populaires. 


LA  BONNETERIE  TOUJOURS  CHERE. 


Tres  faible  concession  faite  aux  acheteurs  dans  les 
conditions    actuelles. 


Les  rapports  recus  d'outre-mer  indiquent  que  les 
prix  de  la  bonneterie  ne  baisseront  pas  pour  quelque 
temps  encore.  II  n'y  a  pas  bien  longtemps  qu'il  y  a 
eu  une  augmentation  de  dix  pour  cent  sur  la  plupart 
des  lignes.  Selon  certains  agents  de  manufactures, 
les  livraisons  ne  sont  pas  toutes  assurees.  Un  agent 
qui  represente  plusieurs  maisons  anglaises  nous  de- 
clarait  qu'il  avait  pris  de  nombreuses  commandes 
sur  les  nouveaux  echantillons  qu'il  avait  recus,  mais 
que  tout  ce  qu'il  pouvait  promettre  aux  acheteurs 
e'est  qu'ils  pouvaient  esperer  une  livraison  dans  six 
mois.  Ces  marchandises  comprennent  la  bonneterie 
pour  dames  en  cachemire  "union"  et  tout  laine. 

Bien  qu'on  parle  peu  de  reduction  dans  les  prix,  il 
y  a  cependant  un  changement  significatif  qui  est 
observe  par  les  importateurs.  C'est  que,  dans  la  plu- 
part des  cas,  les  manufacturiers  anglais  n'insistent 
pas  sur  la  confirmation  de  la  commande  au  prix 
cote.  II  y  a  quelque  temps  toute  commande  prise 
par  un  representant  canadien  d'un  grand  manufac- 
turier  anglais  devait  etre  confirmee  en  ce  qui  con- 
cerne  les  prix  par  l'usine  et  dans  bien  des  cas  tous 
les  contrats  etaient  sujets  au  cours  du  jour  de  l'ex- 
p^dition  on  de  la  livraison.  Ceci  a  change  mainte- 
nant  et  c'est  la  une  indication  certaine  que  le  temps 
des  hausses  enormes  sur  les  laines  est  considere 
comme  passe.  Ce  qui  ne  garantit  pas  qu'il  n'y  aura 
pas  de  nouvelles  augmentations  de  prix,  bien  au  con- 
traire  beaucoup  pensent  qu'il  y  en  aura  encore; 
mais  ces  hausses  ne  viendront  que  progressivement 


et  permettront  au  vendeur  d'outre-mer  de  prendre 
des  commandes  au  dernier  prix  cote  par  la  manu- 
facture et  tous  les  ordres  qu'il  prendra  pourront  etre 
remplis  au  prix  du  contrat.  Aucun  changement  par 
cable  ne  sera  applicable  aux  ordres  deja  donnes. 
C'est  une  sorte  de  concession  faite  a  l'acheteur  qui 
se  tracasse  du  maintien  continuel  des  prix  eleves. 


LES   SOIERIES. 


Les  efforts  tentes  pour  ecarter  I'incertitude. 


Les  soieries  suisses  et  franchises  peuvent  etre 
obtenues  pour  l'automne,  mais  les  prix  sont  encore 
trop  eleves  pour  repondre  aux  besoins  d'avant- 
guerre.  Les  prix  dimiuueront,  mais  quand?  Telle 
est  la  question. 

La  premiere  semaine  de  juin  les  tisseurs  de  soie 
de  Paterson,  N.J.,  ont  obtenu  une  augmentation  de 
salaire  de  15  pour  100,  et  cette  echelle  a  et<§  rendue 
uniforme  pour  les  differentes  usines,  de  sorte  que 
les  deplacements  seront  elimines.  Ces  nouveaux 
ajustements  devraient  stabiliser  les  conditions  de  la 
main-d'oeuvre  qui  est  de  premiere  necessite  dans 
l'edification  d'un  bon  commerce  d'automne  et  d'hi- 
ver  pour  le  detaillant. 

Les  marches  des  soies  brutes  sont,  dit-on,  plus 
faciles  au  Japon,  mais  les  marches  chinois  conti- 
nuent  a  etre  fermes.  Dans  l'ensemble,  les  marches 
chinois  et  japonais  sont  forts,  bien  qu'il  y  ait  ten- 
dance de  la  part  des  manufacturiers  d'attendre  au- 
tant  que  possible  la  nouvelle  recolte;  mais  en  gene- 
ral les  prix  sont  eleves  partout. 
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CORSETS  ET  BRASSIERES. 


Les  corsets  d'automne  comprennent  toute  une 
serie  de  modeles,  quoique  la  silhouette  de  la  plupart 
ne  soit  pas  radicalement  changee.  Une  grande  mai- 
son  qui  a  obtenu  des  dessins  a  Paris  en  fevrier  et 
mars  preconise  le  dos  plat  dans  ses  nouveaux  mo- 
deles d'automne.  En  realite,  pour  maintenir  le  dos 
plat,  il  y  a  des  jarretelles  fixees  au  baleinage  a  l'ar- 
riere.  Quelques  maisons  ont  raccourci  la  jupe,  mais 
les  lignes  sont  toujours  etroites.  Les  bustes  bas 
sont  encore  en  majorite.  Le  nombre  des  styles  Em- 
pire augmente.  Dans  les  modeles  laces  en  avant, 
l'extremite  superieure  est  plus  basse  que  jamais, 
bien  qu'une  maison  offre  par  hasard  un  modele  a 
buste  haut  juste  pour  repondre  aux  demandes  faites 
dans  ce  genre.  Cependant,  on  n'attache  aucune 
importance  a  ces  modeles. 

On  trouve  des  fantaisies  dans  les  tissus  em- 
ployes, de  nouvelles  couleurs  sont  lancees  par  quel- 
ques fabricants.  Des  broches  melanges  de  rose  et 
de  bleu,  des  teintes  delicates  d'orchidees  et  de  nom- 
breux  roses  sont  en  vogue.  Les  dessins  sont  plutot 
petits.  Le  haut  d'un  modele  est  flni  avec  une  fine 
garniture  de  laine  de  couleur,  qu'on  appelle  "deco- 
ration Greenwich  village".  Un  autre  modele  nou- 
veau  est  fait  en  satin  orchidee  double  de  batiste. 

Le  commerce  "canadien  est  tres  porte  sur  le 
rose  et  quelques-uns  des  nouveaux  modeles  ont  une 
legere  teinte  de  bleu  dans  les  garnitures,  mais  a 
part  cela  les  couleurs  ne  se  vendent  pas  bien.  Le 
tricot  de  Suede  et  le  tricot  de  soie  sont  parmi  les 
tissus  les  plus  en  faveur  pour  les  modeles  d'automne 
laces  en  avant. 

En  general,  le  baleinage  est  leger  et  tres  sou- 
pie,  mais  dans  les  articles  plus  forts  ou  Ton  prefere 
un  dos  rigide,  il  y  a  de  nouveaux  modeles  laces  en 
avant  avec  de  nombreuses  baleines  fortes  dans  le 
dos,  les  cotes  et  le  front  restant  libres  et  souples. 

Une  maison  presente  une  serie  de  22  echantil- 
lons  d'automne,  sans  compter  ses  anciens  modeles 
qu'elle  conserve  tous.  Cela  donne  un  superbe  choix. 
Quoiqu'il  soit  besoin  d'avoir  plus  de  soin  et  d'atten- 
tion  pour  acheter  avec  un  nombre  aussi  conside- 
rable de  modeles,  on  peut  ainsi  obtenir  un  stock 
plus  satisfaisant,  surtout  lorsqu'on  ne  veut  pas  se 
charger  de  trop  grandes  quantites. 

Les  prix  restent  les  memes,  mais  comme  nous 
•  l'avons  dit  le  mois  dernier,  le  materiel  est  meilleur 
et  a  prix  egal,  on  peut  obtenir  une  meilleure  qualite 
que  la  saison  derniere. 

On  a  mis  sur  le  marche  a  New-York  un  corset 
qui  realise  la  lacage  automatique.  II  est  libre  sur 
l'abdomen  et  ferme  sur  le  dos.  II  est  pourvu  de  la- 
cets  se  croisant  en  venant  des  oeillets  places  depuis 
la  taille  jusqu'en  bas,  suivant  la  maniere  ordinaire. 
Cependant,  les  lacets  se  terminent  chacun  par  une 


bande,  celui  de  droite  passant  a  la  bande  de  gauche 
et  celui  de  gauche  a  celle  de  droite.  Ces  bandes  for- 
ment  une  etroite  ceinture,  et  il  n'y  a  qu'a  les  mettre 
en  bonne  place  pour  que  le  lacage  soit  fait.  Ces 
corsets  se  font  en  modeles  courts  ou  longs. 


-:  o: 


UNE   NOUVEAUTE   EN   FAIT  DE  VOILE. 


Un  voile  d'automobile  qui  est  pratique  en 
meme  temps  que  joli  et  nouveau  est  fait  d'une  lon- 
gue  echarpe  en  chiffon  bleu  marine,  sur  le  devant 
du  chapeau  et  descendant  devant  la  figure  se  trouve 
une  voilette  en  filet  de  fantaisie  qui  est  attachee 
sous  le  menton  avec  le  chiffon;  des  marguerites 
rouges  et  blanches  sont  appliquees  a  l'interieur  de 
la  bande  et  les  longs  pans  de  l'echarpe  S3  drapent 
gracieusement  sur  les  epaules.  Un  grand  nombre 
de  voiles  d'ete  ont  des  fleurs  plates  dans  une  bande 
de  2  a  3  pouces,  soit  aux  extremites,  soit  en-dessous 
de  la  figure. 

La  mode  semble  etre  aux  echarpes  et  aux  voiles 
drapes.  On  les  porte  avec  les  longs  bouts  sur  les 
cotes,  ou  Ton  peut  plus  aisement  les  tourner  autour 
du  cou  et  tenir  mieux  le  chapeau  en  place  que  lors- 
qu'ils  pendent  en  arriere,  specialement  pour  l'au- 
tomobile. 


Nous  faisons  une  speciality  des  Gants  pour 
employes  de  chemins  de  fer  et  ouvriers  en  fer. 
Notre  Gantelet  en  peau  de  cheval  avec  coutu- 
res  surjetees  a  piqure  double,  a  $13.00  la  dou- 
zaine  n'a  pas  son  egal.  Mitaines  a  un  doigt 
en  peau  de  cheval  a  $7.50  et  $11.00  la  douzai- 
ne.     Satisfaction  garantie. 

Montreal  Glove  Works 

12    RUE    SAINT-BERNARD 

MONTREAL 
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Les  vetements  bon  marche  sont  une  chose  du  passe 


Tout  homme  qui  suppose  que  parce  que  la 
guerre  est  terminee  les  vetements  sont  moins  chers 
ou  le  seront  bientot,  ne  peut  manquer  (Taller  au- 
devant  d'une  deception. 

Toutes  les  personnes  engagees  dans  le  com- 
merce des  vetements  disent  que  les  prix  records 
actuels  seront  maintenus  toute  cette  annee  au 
moins;  que  le  printemps  prochain  en  apportant  une 
legere  diminution  ne  pourra  fournir  l'espoir  de 
voir  regner  les  prix  d'avant  guerre.  Ceci  s'applique 
aussi  bien  aux  vetements  "tout-faits"  qu'a  ceux 
faits  sur  mesure.  Un  ma'rchand-tailleur  me  disait 
dernierement:  "Vous  pouvez  aller  a  present  a  votre 
magasin  favori  et  demander  le  commis  par  lequel 
vous  aimez  etre  servi.  Vous  lui  demanderez  un  cos- 
tume d'ete\  trois  pieces  a  $30.00.  "Nous  avons  cer- 
tainement  ce  qu'il  vous  faut",  repondra-t-il,  en  mon- 
trant  une  belle  serie  de  costumes,  "sauf  qu'il  n'y  a 
plus  dans  notre  magasin  de  vetements  a  $30.00.  lis 
etaient  a  ces  prix  avant,  mais  a  present  ils  sont  a 
$40.00  et  meme  plus.  Ils  sont  presque  aussi  bons 
qu'ils  avaient  l'habitude  d'etre,  mais  vous  savez 
combien  il  est  difficile  d'obtenir  actuellemcmt  des 
lainages  d'absolument  premiere  classe.  Si  vous  me 
demandez  avis,  je  vous  conseillerai  plutot,  si  vous 
voulez  avoir  une  bonne  valeur,  de  payer  $45.00  ou 
$50.00."  —  "Mais  a  ce  prix-la,  repondrez-vous,  je 
puis  aller  chez  un  tailleur."  Le  bon  vendeur,  votre 
ami,  ne  vous  en  dissuadera  pas,  mais  vous  dira : 
"Nous  vous  reverrons  plus  tard.'' 

Et  vous  voila  parti,  chez  le  tailleur  ou  vous  aviez 
l'habitude  de  vous  faire  faire  un  bon  costume  pour 
$42.00.    Le  tailleur  vous  parle  des  difficultes  de  la 
main-d'oeuvre,  du  double  des  prix,  de  la  rarete  des 
bons  lainages,  du  loyer  et  des  tarifs,  etc.,  etc.    "Je 
suis  oblige  de  vous  faire  payer  $65.00  cette  annee", 
finit-il  par  avouer.  —  "Si  vous  avez  le  temps  de 
vous  asseoir  un  moment,  je  vais  vous  prouver  qua 
ce  prix  de  $65.00  je  fais  moins  de  profit  que  j'en 
faisais  en  vendant  a  $42.00.     Savez-vous  que  les 
Duvriers-tailleurs   ont   obtenu   deux   augmentations 
le  salaire  l'hiver  passe,  en  plus  de  ce  qu'ils  avaient 
3xige  avant  cela?  II  y  a  dix  ans,  je  payais  $6.00  pour 
la  confection  d'un  veston;  a  present,  je  paye  $12.00, 
ivec  les  autres  en  proportion.     Ces  oeaux  lainages 
■  qui  coutaient  avant  la  guerre  de  $3.75  a  $4.00  la 
iverge,  sont  a  present  de  $8.00  a  $10.00  et  meme  a 
».  be  prix  la  qualite  n'est  pas  la  meme.  Un  simple  ar- 
rangement pour  lequel  je  payais  autrefois  7 'l.c.  la 
:  verge,  me  coute  a  present  42  cents.    Certaines  cho- 
!  pes  qui  entrent  dans  un  costume  ont  augmente  de 
beaucoup  plus  de  100  pour  100,  et  le  plus  fort,  e'est 
!  hue  je  ne  puis  plus  garantir  la  meme  bonne  fagon 
!  hue  vous  6tiez  sur  d'avoir  ici.    La  main-d'oeuvre  est 
ibsolument    incontrolable,    elle    est    independante. 
31  un  veston  n'est  pas  correct  et  que  j'en  fasse  l'ob- 


servation  a  l'ouvrier,  il  me  dit  d'en  chercher  un 
autre  que  lui  pour  faire  l'ouvrage,  ou  s'il  est  raison- 
nable  il  me  repond  qu'il  a  ete  trop  presse  et  qu'il  n'a 
pu  faire  mieux." 

Ce  meme  marchand-tailleur  montrait  a  un 
visiteur  la  copie  d'une  lettre  qu'il  venait  de  recevoir 
d'une  maison  d'importation  de  Boston  et  qui  disait: 

"Le  gouvernement  anglais  ne  relache  pas  beau- 
coup  de  laine  pour  les  besoins  civils  et  n'en  dispo- 
sera  pas  de  beaucoup,  jusqu'a  ce  qu'il  sache  exacte- 
ment  combien  de  laine  cela  prendra  pour  vetir  les 
homines  demobilises  des  armees  anglaises  et  alliees, 
et  aussi  combien  de  laine  il  faudra  pour  vetir  les 
armees  d'occupation  en  Allemagne  et  ailleurs.  Le 
gouvernement  anglais  dispose  plutot  des  plus  fines 
qualites  de  laine  qui  ne  peuvent  etre  employees  a 
cette  fin.  Le  resultat  est  qu'il  a  ete  possible  d'ache- 
ter  des  quantites  considerables  de  lainages  reelle- 
ment  beaux. 

"Le  prix  auquel  ces  lainages  ont  ete  offerts,  le 
coiit  eleve  de  la  main-d'oeu\Te  et  la  reduction  des 
heures  de  travail  dans  toute  la  Grande-Bretagne. 
ceci  ajoute  a  la  demaude  considerable  des  pays 
allies  et  neutres,  pour  les  articles  de  laine,  a  contri- 
bue  non  seulement  a  maintenir  les  prix  d'il  y  a  un 
an,  mais  &  les  faire  hausser  encore." 


LA    PRESENTATION    DES    CHAUSSURES    DANS 
LA  DEVANTURE. 


Deux  tendances. 


At t her  la  clientele  par  une  harmonieuse  pre- 
sentation des  cbaussures  dans  la  devanture,  tout 
sacrifier  a  L'616gance,  a  la  sobriete,  et  pour  cela  ne 
presenter  qu'un  nombre  restreint  de  modeles:  telle 
avait  ete,  ces  dernieres  annees,  la  tendance  de  nos 
grands  detaillants  de  chaussures. 

Nous  avons  remarque  que  certains  d'entre  eux 
semblaient  vouloir  renoncer  a  cette  tradition.  Leurs 
vitrines  sont  surchargees  de  modeles  les  plus  diffe- 
rents,  un  peu  a  la  facon  anit'iicaine  ou  anglaise. 

Un  expert  en  matiere  d'etalages  auquel  nous 
disions  notre  etonnement  de  cette  transformation, 
nous  reponuit :  "11  est  possible  que  cette  nouvelle 
nianiere  de  presenter  les  chaussures  dans  les  de- 
vantures  soit  regrettable  si  Ton  se  place  unique- 
ment  au  point  de  vue  du  bon  gout.  Cependant  elle 
pr^sente  commercialement  d'incontestables  avan- 
tages,  surtout  en  ce  moment  ou  le  client  se  montre 
hesitant,  cherchant  non  seulement  une  chaussure 
qui  lui  convienne,  mais  qui  soit  aussi  d'un  prix 
abordable.  En  s'arretant  devant  une  devanture,  il 
veut  etre  renseigne,  il  veut  y  trouver  expose  l'article 
qui  satisfera  son  gout  sans  d£passer  ses  moyens. 
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LA  CONFERENCE    COTONNIERE    AMERICAINE 


II  a  deja  ete  question  ici  de  l'organisation  aux 
Etats-Unis,  pour  l'automne  prochain,  d'une  confe- 
rence internationale  cotonniere,  dont  les  seances 
se  tiendraient  a  New-Orleans.  On  a  dit  aussi  que 
ce  projet  provoquait  dans  le  Lancashire  de  vives 
preoccupations.  Le  "Times"  dit  que  cette  attitude 
s'explique  pour  plusieurs  causes. 

Tout  d'abord  on  trouve  etrange  le  fait  que  les 
Americains,  aient  pris  l'initiative  de  cette  conference 
sans  meme  consulter  la  Federation  Internationale 
des  manufacturiers  de  coton  dont  le  siege  central 
est  a  Manchester.  Puis  Lancashire  se  rend  tres 
bien  compte  que  la  guerre  a  donne  a  ses  concur- 
rents de  grandes  opportunites  et  que  les  Etats-Unis 
entre  autres  n'ont  pas  neglige  de  profiter  le  plus 
possible  de  ces  opportunites,  aussi  on  se  mefiait  un 
peu  a  Lancashire  de  cette  conference  dont  on  ne 
connait  que  tres  imparfaitement  le  but.  C'est 
pour  dissiper  cette  mefiance  qu'une  delegation  des 
cotonniers  americains  vient  d'arriver  a  Manchester 
et  de  la  elle  ira  dans  les  autres  pays  allies. 

Un  correspondant  du  "Times"  qui  a  eu  une 
conversation  avec  M.  Callaway,  president  de  la  de- 
legation, resume  corame  suit  les  buts  de  la  confe- 
rence. 

"La  guerre  a  mis  les  Etats-Unis  dans  la  posi- 
tion d'une  grande  nation  creditrice  possedant  une 
quantite  enorme  d'or  qui  est  presque  embarras- 
sante.  Pour  se  debarrasser  d'une  partie  de  ses  sur- 
plus d'or  l'Amerique  compte  sur  des  placements  a 
faire  en  Europe,  aussi  un  des  points  du  programme 
de  la  Conference  est  redige  comme  suit:  "Comment 
les  industries  textiles  des  pays  amis  pourraient- 
elles  tirer  le  plus  de  benefices  possibles  du  fait  que 
les  Etats-Unis  sont  devenus  un  pays  crediteur?" 
Et  un  autre  point  du  programme,  etroitement  lie 
avec  le  premier,  est:  "Examen  de  la  question  des 
fournitures  de  machinerie  textile  necessaire  pour 
la  restauration  des  industries  textiles  en  France  et 
en  Belgique."  Un  certain  nombre  d'autres  points 
s'occupent  specialement  des  questions  techniques, 
ameliorations  des  procedes  d'epluchage  et  d'embal- 
lage  du  coton,  amelioration  du  transport  et  du  ma- 
gasinage,  etc.,  etc." 

Mais,  poursuit  le  "Times,"  la  question  la  plus 
importante  dont  s'occupera  la  Conference  est  celle 
de  la  reglementation  de  l'approvisionnement  et  de 
la  consommation  mondiale  du  coton: 

"II  s'agit  d'un  plan  gigantesque  pour  la  fixa- 
tion d'un  prix  internationale  pour  la  recolte  coton- 
niere de  chaque  annee.  On  etablira  une  estimation 
internationale  de  la  demande  mondiale  du  coton, 
et  on  fixera  d'avance  le  prix  qui  sera  garanti  aux 
planteurs.  En  cas  d'une  recolte  deficitaire  l'orga- 
nisation internationale  qui  sera  creee  dans  ce  but 
rationnera  entre  les  divers  pays  l'approvisionne- 
ment. En  cas  d'une  recolte  superieure  a  la  de- 
mande l'organisation  prendra  le  surplus  et  le  gar- 
dera  jusqu'a  l'annee  prochaine." 


En  realite,  ce  qu'on  vise  a  realiser  aux  Etats- 
Unis  c'est  le  controle  de  l'industrie  cotonniere  au 
profit  de  l'Amerique  seule. 


EN  FAVEUR  DU  SYSTEME  DE  CREDIT. 


Par  P.  Anderson. 


Le  credit  fait  partie  de  la  civilisation;  il  prit 
effet  quand  l'homme  commenca  a  avoir  foi  en  son 
voisin.  Revenir  a  un  systeme  de  non-credit  est 
1'equivalent  d'un  retour  a  la  sauvagerie.  L'Allema- 
gne  a  perdu  la  confiance  de  l'humanite  quand  elle 
abusa  de  la  foi  juree  de  toutes  les  nations  aux  trai- 
tes  de  La  Haye  et  autres. 

Le  systeme  financier  tout  entier  est  base  sur  la 
confiance  que  les  hommes  ont  eu  de  l'honnetete  des 
autres.  Vous  etes  done  un  facteur  plus  ou  moins 
important  du  systeme  financier  du  pays. 

Si  vous  payez  vos  factures  promptement,  tout 
le  reste  du  rouage  marche  correctement;  si  vous  ne 
payez  pas  rapidement,  le  rouage  se  trouve  detraque 
et  il  faut  changer  quelque  chose. 

Le  credit  est  fait  pour  votre  commodite.  C'est 
la  chose  la  plus  facile  au  monde  a  obtenir  si  vous 
agissez  franchement  —  la  plus  difficile  si  vous  fuyez 
vos  responsabilites. 

Le  credit  est  base  seulement  et  absolument  sur 
votre  tenue  commerciale  passee. 

Dans  le  commerce  de  detail,  les  clients  a  credit 
sont  de  beaucoup  plus  de  valeur  que  ceux  qui  payent 
comptant.  Quand  un  client  a  ouvert  un  compte 
chez  vous,  vous  etes  a  peu  pres  sur  d'obtenir  pres- 
que tous  ses  achats,  tandis  que  le  client  au  comp- 
tant ordinairement  est  un  chercheur  d'occasion  et 
n'achete  chez  vous  que  par  hasard. 

Le  bon  credit  est  done  plus  qu'un  actif  pour 
votre  commerce,  et  si  vous  avez  cinquante  clients 
qui  achetent  a  credit  une  moyenne  de  $20.00  par 
mois,  vous  pouvez  compter  sur  au  moins  $1,000  par 
mois  de  ces  gens-la. 

La  difficulty  de  la  plupart  des  marchands,  au- 
jourd'hui,  est  qu'ils  ne  possedent  pas  le  bon  systeme 
de  suivre  la  trace  des  clients  a  credit. 

II  y  a  des  systemes  qui  permettent  de  faire  des 
ventes  a  credit  avec  la  meme  securite  que  des  ventes 
au  comptant. 

II  est  aussi  important  pour  le  marchand  d'avoir 
un  bon  registre  de  credit  que  d'avoir  un  registre  de 
caisse.  Le  marchand  d'aujourd'hui  qui  n'a  pas  un 
systeme  moderne  et  un  bon  commerce  de  credit 
n'est  pas  dans  une  position  aussi  propice  au  succes 
que  celui  qui  les  possede. 

La  chose  a  ete  prouvee  par  des  statistiques  soi- 
gneusement  etablies  et  merite  votre  serieuse  consi- 
deration. Ayez  un  commerce  a  credit  bien  tenu  et 
vous  avez  un  bon  commerce  regulier.  Vous  pouvez 
avoir  aujourd'hui  le  commerce  au  comptant,  mais 
demain  c'est  celui  a  credit  qui  vous  restera  fidele. 
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Les  grands  problemes  economiques 


.a  renaissance  industrielle  et  commerciale  de  la 
France.  —  Nous  reverrons  bientot  ses  produits 
de  luxe  et  d'elegances.  —  Impressions  de  M. 
Theodore  Morgan. 


— Je  rapporte  de  France  ou  j'ai  passe  plusieurs 
emaines,  une  impression  d'emerveillement.  En  ve- 
ite  je  ne  sais  ce  qu'il  faut  admirer  le  plus,  de  la 
ranee  en  amies  ou  de  la  France  au  travail;  de  ces 
oldats  a  la  figure  bronzee,  aux  muscles  d'acier,  ou 
e  ces  merveilleux  ouvriers  qui  out  le  sens  de  la 
eaute,  qui  aiment  leur  metier  au  point  d'en  faire 
n  art. 

— La  reprise  industrielle  en  France?  mais  elle 
onne  le  spectacle  d'une  fourmiliere  sur  laquelle  un 
rutal  a  pose  le  pied.  De  toutes  parts  les  fourmies 
'empressent  avec  un  courage,  une  activite  qui  leur 
ermettent  de  mener  a  une  allure  vertigineuse  l'oeu- 
re  de  reconstruction.  Dans  cette  grande  fourmi- 
ere  qu'est  la  France,  la  reprise  du  travail  se  pro- 
mt partout  a  la  fois.  Dans  le  Novd,  les  progres 
salises  sont  stupefiants.  Vous  pourrez  vous  en 
lire  une  idee  quand  je  vous  aurai  dit  que  nous 
vons  en  magasin  des  marchandises  arrivees  en  li- 
ne directe  de  villes  placees  jusqu'a  Theure  de  l'ar- 
listice  sous  le  feu  des  pieces  allemandes. 

— On  ne  peut  assister  pendant  une  heure  au 
pectacle  de  la  vie  francaise  sans  etre  saisi  d'en- 
lousiasme.  Les  Francais  sont  si  braves  devant  la 
lort  et  aussi,  il  faut  le  dire,  si  braves  devant  la  vie; 
s  sont  si  economes,  si  sobres,  si  travailleurs,  si  in- 
lligents  qu'on  ne  peut  douter  un  instant  de  la  ra- 
idite  de  la  renaissance  economique  de  leur  admi- 
ible  pays. 


— Je  resumerai  l'impression  que  je  rapporte  de 
France  en  disant  que  mon  plus  cher  desir  est  d'y 
retourner  le  plus  tot  possible  pour  y  suivre  sur  pla- 
ce le  merveilleux  spectacle  qu'elle  offre  a  l'obser- 
vateur:  celui  de  la  renaissance  de  la  France  pacifi- 
que,  ou  la  vie  sera  de  nouveau,  belle  et  souriante. 

— Mais  la  France  a  subi  une  crise  si  grave  qu'a 
certain  moment  on  a  pu  craindre  quelle  allait  mou- 
rir.  A  l'heure  de  la  paix  lorsqu'on  fit  le  compte  de 
ses  blessures,  on  constata  qu'elle  avait  perdu  tain 
de  sang  qu'elle  semblait  exangue.  Le  peuple  de 
France  a  subi  avec  une  patience,  une  endurance  in- 
comparables  des  maux  dont  la  seule  ('vocation  fait 
fremir.  Mais  le  Francais  est  nerveux  et  des  l'ins- 
tant  que  les  necessites  de  la  guerre  ne  lui  impo- 
saient  plus  silence,  il  a  donne  cours  a  son  tempera- 
ment. Ne  pouvant  plus  passer  sa  colere  sur  les  \i- 
lemands  il  en  est  revenu  a  s.i  vieille  habitude  qui 
consiste  a  propos  de  tout  et  du  reste  a  sen  prendre 
au  gouvernement.  Ainsi  s'expliquent  les  greves  et 
les  discours  enflammes.  Mais  le  Francais.  s'il  a 
mauvaise  tete  a  bon  coeur;  que  demain  le  tocsin 
sonne  et  il  refera  ce  qu'il  a  fait  hier:  de  grandes, 
d'admirables  choses. 

— C'est  du  reste,  une  des  particularites  du  sol- 
dat  et  de  l'ouvrier  francais.  que  de  grogner.  Elle 
existe  de  longue  date  cette  particularity:  du  temps 
de  Napoleon  il  y  avait  les  grognards  et  e'etaient  ses 
meilleurs  soldats.  A  ecouter  l'ouvrier  francais  on 
est  pris  d'inquietude,  a  le  regarder  vivre  et  travail- 
lcr  on  est  pris  d'admiration.  C'est  une  chose  dont 
les  etrangers  ne  tiennent  pas  suffisamment  compte 
qu'en  France  il  ne  faut  pas  prendre  au  pied  de  la 
lettre  ce  qui  se  dit  et  s'ecrit.     C'est  pourquoi  il  ne 
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faut  pas  accorder  trop  d'importance  aux  greves  qui 
eclatent,  ni  prendre  trop  au  serieux  celles  qui  me- 
nacent. 

— Industriellement,  la  France  se  transforme. 
Commercialement,  elle  se  modernise  ou  plutot  elle 
s'americanise.  Cette  double  evolution  n'est  pas  ob- 
servee  sans  inquietude  par  ceux  qui  aimaient  ses 
produits  finis,  fignoles  par  des  artistes  qui  leur 
laissaient  un  peu  de  leur  personnalite  propre.  Cette 
reserve,  une  fois  faite,  je  dirai  que  l'industrie  fran- 
chise de  demain,  son  industrie  metallurgique  sur- 
tout,  va  lancer  ses  produits  sur  tous  les  marches  du 
monde.  Je  vous  dirai  que  pendant  la  guerre  les 
acieries  franchises  ont  pris  un  tel  developpement 
que  jusqu'aux  derniers  jours  elles  approvisionnaient 
les  armees  americaines,  serbes,  polonaises  et  bei- 
ges, en  pieces  d'artillerie  lourde.  Leur  passage  du 
pied  de  guerre  est  aujourd'hui  effectue,  elles  utili- 
seront  demain  l'energie  electrique  que  les  chutes 
d'eau  de  France  sont  susceptibles  de  developper  et 
elles  seront  en  mesure  de  produire  a  meilleur  comp- 
te. 

— Nous  allons  voir  bientot  sur  le  marche,  la 
parfumerie  de  France  et  les  elegantes  du  monde  en- 
tier  s'en  rejouiront.  Ses  tissus  de  luxe,  ses  mer- 
veilleuses  soiries,  ses  toiles  inusables  et  fines,  les 
dentelles  que  des  fees  silencieuses  et  douces  font 
pour  elle,  nous  allons  les  revoir  et  la  beaute  des 
femmes  va  recommencer  de  s'en  parer.  Ses  toi- 
lettes, ses  chapeaux,  chefs-d'oeuvre  merveilleux  de 
gout  et  d'estprit,  vont  nous  revenir  et  en  meme 
temps  que  la  vie  commerciale  de  la  France  va  re- 
prendre  notre  vie  de  luxe  et  d'elegance,  a  nous,  va 
renaitre. 

La  guerre  est  finie,  Montreal  va  de  nouveau 
marcher  vers  sa  destinee  qui  est  celle  d'une  grande 
ville  commerciale  et  riche,  comme  doit  l'etre  la  me- 
tropole  d'un  immense  pays  en  plein  developpement. 

Telles  sont  les  declarations  que  fit  hier,  au 
reporter  du  "Prix  Courant",  M.  Theodore  Morgan, 
de  la  maison  Henry  Morgan  et  Cie.,  dont  la  reputa- 
tion n'est  plus  a  faire  et  que  nos  lecteurs  connais- 
sent  bien. 


LA  RICHESSE  DES  PRINCIPAUX   PAYS 


Au  cours  d'une  recente  reunion,  les  membres 
de  la  "Royal  Statistical  Society"  ont,  dit  l'"Agence 
economique  et  financiere,"  regu  communication 
d'une  etude  du  Dr  J.  C.  Stamp  sur  la  richesse  et  le 
revenu  des  principales  puissances. 

Pour  le  Royaume-Uni,  elle  evalue  la  richesse 
d'avant-guerre  a  £14,300,000,000,  contrairement 
aux  chiffres  plus  eleves  mis  en  avant  par  d'autres 
statisticiens.  L'Allemagne  a,  d'apres  cette  etude,  un 
capital  de  £16,550,000,000  et  un  revenu  de  £2,150 
millions  quoique,  pendant  la  guerre,  certains  au- 
teurs  allemands  aient  donne  des  chiffres  grossis 
pour  augmenter  l'optimisme  des  populations  enne- 
mies.     Ces  chiffres  donnent,  pour  l'Angleterre,  un 


capital  de  244  par  tete;  en  revanche,  l'Angleterre 
a  un  revenu  de  £  30  seulement  par  tete.  Les  habi- 
tudes d'epargne  du  Francais  se  manifestent,  dit  le 
Dr  Stamp,  par  un  capital  de  £300  par  tete,  alors 
que  Tltalien  et  l'Autrichien  ont  respectivement 
£128  et  £121.  L'Espagnol  n'aurait  pas  plus  de 
£11. 

L'admirable  situation  et  les  progres  des  Etats- 
Unis  sont  prouv^s  par  un  capital  d'avant-guerre  de 
i?42  milliards  (£424  par  tete).  II  y  a  de  bonnes 
raisons  pour  croire  que  les  chiffres  de  1919  sont 
triples  et  qu'en  tout  cas  ils  leur  sont  bien  supe- 
rieurs. 

En  ce  qui  a  trait  au  Japon  ou  les  conditions 
d'existence  ne  sont  pas  comparables  a  celles  qui 
predominent  en  Europe,  le  Dr  Stamp  evalue  la  for- 
tune de  ce  pays  a  £2,400,000,000,  soit  a  £44  par 
tete,  et  le  revenu  a  £  6  par  tete. 


LES  CAFES  ET  LES  THES  SERONT  PLUS  CHERS 


Les  cafes  sur  places  sont  en  hausse  d'un  centin  la 

livre  et  les  thes  sur  les  marches  primaires 

avancent  rapidement. 


La  situation  presente  des  thes  et  cafes  est  tres 
forte.  Tous  les  marches  primaires  sont  beaucoup 
plus  eleves  et,  d'apres  l'information  regue  par  cable 
par  les  importateurs,  la  possibilite  est  que  le  marche 
demeure  ferme  pendant  quelque  temps  encore.  Sur 
le  marche  de  Toronto  les  cafes  ont  avance  d'un 
centin  la  livre.  Les  thes  de  Ceylan  s'achetent  de  36c 
a  70c  la  livre  suivant  qualite  a  Toronto.  Les  thes 
similaires  ici  se  vendent  au  commerce  de  40c  a  80c 
sur  place.  Les  thes  des  Indes  melanges  avec  les  this 
de  Java  permettent  seuls  de  tels  prix,  avec  la  force 
presente  du  marche  de  Ceylan.  Les  prix  a  venir  sont 
destines  a  etre  forts  du  fait  de  la  situation  du  chan- 
ge sur  Ceylan,  et  aussi  du  fait  que  les  stocks  de  Java 
sont  bien  degarnis,  et  que  les  nouveaux  arrivages 
sont  presque  impossibles  a  cause  du  droit  prohibitif 
qui  pese  sur  eux. 

Pour  ce  qui  est  des  cafes,  le  marche  a  hausse 
jusqu'a  ce  que  les  nouvelles  cotations  aient  atteint 
des  chiffres  records.  Les  nouveaux  achats  sont 
cotes  a  des  prix  plus  eleves  que  ceux  pratiques  sur 
place.  Le  marche  est  tres  incertain  et  Ton  ne  sait 
quels  developpements  amenera  la  demande  d'Au- 
triche  et  d'Allemagne.  II  est  un  fait  certain,  c'est 
que  ces  pays  ont  ete  prives  de  cafe  pendant  un  cer- 
tain temps  et  ont  du  employer  des  succedanes,  mais 
s'ils  peuvent  s'assurer  des  credits  pour  leur  permet- 
tre  d'entrer  a  nouveau  sur  le  marche,  il  deviendra 
difficile  d'obtenir  des  exportations. 

Les  importateurs  de  cafe  et  de  the,  en  regie 
generate,  s'attendent  a  des  prix  plus  eleves.  Les 
exportateurs  de  the  des  Indes  ont  cable  au  Canada, 
pour  les  aviser  de  l'envoi  en  Angleterre,  ou  des  prix 
<§lev6s  predominent,  des  stocks  invendus  la-bas. 
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Les  vendeurs  d'aujourd'hui  et  de  demain 


ielques  faits  concernant  les  ventes  et  les  vendeurs 
et  sur  la  signification  de  I'art  de  la  vente.  —  Les 
conditions  vitales  pour  bien  traiter  les  clients. 


(D'aprea  tf'rank  Stockdale.) 


Le  sujet  aborde  id  est  tres  important  parce  que 

vendeurs  constituent  la  ligne  de  defense  du  com- 

srce  de  detail.    lis  occupent  les  tranchees  de  pre- 

ere  ligne  entre  le  eomptoir  et  les  rayons  et  s'ils 

>nt  pas  le  moral  voulu,  ils  ne  pourront  pas  "pren- 

j  la  position".     Si  votre  magasin  desappointe  le 

ent,  celui-ci    en  voudra  a  votre    institution  dans 

nsemble  jusqu'a  un  degre  plus  ou  moins  grand. 

us  devons  nous  rendre  compte  qu'une  des  choses 

plus  importantes  est  de  regarder  par-dessus  la 

ne  des  tranchees.    La  guerre  a  prouve  qu'aucune 

ouverte  pendant  tout  le  temps  des  hostilites  n'a 

remplacer  le  fantassin  qui  escalade  la  tranchee. 

necessite  fut  pour  la  force  en  hommes.     Votre 

igasin  ne  peut  batailler  aujourd'hui  avec  succes, 

3C  la  concurrence  a  laquelle  il  a  a  faire  face,  a 

tins  qu'il  ne  soit  muni  de  la  force-homme  et  cette 

ce,  c'est  celle  du  vendeur  derriere  vos  comptoirs. 

"Cela  prend  une  longue  preparation  pour  met- 

en  forme  le  soldat  pour  les  batailles  modernes. 

[pendant,  les  methodes  de  guerre  modernes  sont 

n  d'etre  aussi  avancees  que  celles  du  commerce 

>derne.     Les  soldats  dolvent  etre  entraines  pen- 

Itit  des  mois  et  meme  apres,  ils  ne  sont  pas  au 

int,  car  il  faut  des   annges  d'entrainement    pour 

ire  un  bon  guerrier.    L'evolution  du  commerce  est 

ile  que  si  vous  avez  a  supporter  l'assaut  de  la  con- 

iprence,  il  vous  faut  des  vendeurs  entraines. 

La  necessite  imperieuse  de  I'entrainement. 

"Si  des  soldats  se  lancaient  dans  la  bataille 
ibtre  des  soldats  qui  n'ont  pas  ete  entraines,  ils 
iluraient  pas  besoin  d'etre  entraines  eux-memes, 
i|iis  vos  vendeurs  sont  en  concurrence  directe  avec 

meilleurs  du  pays.  Les  clients  qui  entrent  dans 
rkre  magasin  viennent  directement  de  faire  des 
i hats  a  des  vendeurs  entraine's  dans  d'autres  ma- 
Sins  et  ils  comparent  vos  vendeurs  avec  ceux  de 
rtre  voisin  et  avec  les  meilleurs  qui  les  ont  servis. 

us  etes  compares  aux  meilleurs  et  c'est  la  raison 
ur  laquelle  le  client  est  difficile.  Certains  disent 
e  les  clients  sont  tres  particuliers  et  qu'il  est  tres 
flcile  de  leur  plaire.  Certains  marchands  disent 
e  les  vendeurs  ne  sont  pas  aussi  bons  qu'ils 
aient  l'habitude  de  l'etre.  Je  crois  que  les  ven- 
urs  sont  meilleurs  qu'ils  n'etaient,  mais  que  leur 
3he  est  beaucoup  plus  forte  du  fait  que  leur  con- 
rrence  avec  des  vendeurs  capables  est  plus  gran- 


de.  Vous  perdez  peut-etre  plus  de  clients  par  le  ser- 
vice rendu  par  vos  commis  que  par  toute  autre 
cause. 

"La  vente  est  une  tache  importante.  Si  un  elec- 
tricien  commet  une  erreur,  on  le  blame  generale- 
ment  sur  quelque  chose  qu'on  ne  comprend  pas;  si 
le  docteur  fait  une  erreur,  le  client  peut  en  mourir 
et  le  blame  est  attribue  a  quelque  maladie  inconnue, 
mais  si  le  vendeur  commet  une  erreur,  c'est  lui  le 
grand  perdant." 

Cue  definition  de  I'art  de  la  vente  donnee  a  ce 
propos  se  lit  comme  suit:  "L'art  de  la  vente  consiste 
a  acquerir  un  ascendant  psychologique  sur  l'esprit 
de  votre  client." 

Quand  une  vente  se  produit. 

M.  Stockdale  dit  qu'un  marchand  avait  fait  re- 
marquer  qu'il  aimerait  a  savoir  "quand  une  vente 
se  produit".  La  reponse  d'un  autre  marchand  fut  la 
suivante:  "Une  vente  se  produit  dans  mon  magasin 
quand  un  client  quitte  le  magasin  apres  avoir  achete 
plus  de  marchandises  ou  de  meilleures  marchandises 
qu'il  se  proposait  d'acheter;  autrement  le  client  n'a 
ete  que  servi." 

"La  vente  negative  se  produit  lorsque  le  ven- 
deur ne  vend  pas  a  un  client  autant  de  marchandises 
qu'il  se  proposait  d'acheter  en  entrant  dans  le  ma- 
gasin", continue  M.  Stockdale.  "Les  gens  qui  tra- 
vaillent  dans  les  magasins  de  detail  se  divisent  en 
deux  categories:  ceux  qui  servent  et  ceux  qui  ven- 
dent. 

M.  Stockdale  parle  du  type  de  marchand  qui 
pense  qu'il  accomplit  un  grand  acte  de  vente  quand, 
manquant  en  stock  d'une  ligne  particuliere  de  mar- 
chandises que  le  client  demande,  il  se  trouve  en  me- 
sure  de  vendre  a  ce  client  d'autres  marchandises  a 
la  place.  Concernant  cette  pratique,  M.  Stockdale 
souligne  les  dangers  de  la  substitution. 

"Que  vendez-vous  dans  votre  magasin?"  de- 
mande M.  Stockdale.  La  reponse  exacte  est:  "le 
service".  "La  chose  que  le  client  desire  avoir  est  la 
satisfaction.  Le  service  est  necessaire  pour  procurer 
satisfaction.  Vous  pouvez  rendre  sen-ice,  mais  si  ce 
n'est  pas  de  la  bonne  maniere,  vous  ne  donnerez  pas 
satisfaction." 

Les  transactions  vues  des  deux  cotes  du  eomptoir. 

"Nos  maisons  vendant  par  catalogue  aux  Etats- 
Unis  sont  fortes  et  puissantes  comme  les  votres.  On 
demandait  au  chef  d'une  des  grosses  maisons  ven- 
dant par  correspondance  la  raison  du  succes  de  ce 
commerce  particulier.  Ce  commerce  a  depasse  le 
record  de  $1,000,000  de  commandes  en  une  journ^e. 
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Sa  reponse  fut  la  suivante:  "Le  succes  de  cette  insti- 
tution est  base  sur  le  fait  que  nous  nous  efforcons 
toujours  d'envisager  la  transaction  des  deux  cotes 
du  comptoir." 

"Votre  client  lalsse  son  argent  sur  votre  comp- 
toir pour  avoir  de  la  satisfaction",  ajoute  M.  Stock- 
dale.  "La  satisfaction  consiste  a  rassembler  les  mar- 
chandises  qui  conviennent  avec  les  gens  qui  les  de- 
sirent.  Vous  devez  connaitre  les  marchandises  et 
connaitre  les  gens.  Le  premier  travail  d'une  vendeur 
est  de  connaitre  les  marchandises,  mais  apres  cela, 
il  doit  etudier  les  gens." 

La  folie  de  I'argument. 

"N'argumentez  pas  avec  vos  clients.  Vous  ne 
vendrez  jamais  rien  par  argument.  La  vente  reelle 
ecarte  I'argument.  N'essayez  pas  de  convaincre  le 
client,  ou  une  controverse  s'ensuivra.  -Le  vendeur 
qui  vient  eu  contradiction  avec  le  client  commet  une 
grave  erreur.  II  est  difficile  de  vendre  un  article 
apres  qu'on  a  ete  a  la  limite  de  l'argumentation  pour 
un  autre  article." 

"Quand  vous  essayez  ae  vendre  a  un  client  quel- 
que  chose  qu'il  ne  desire  pas,  il  oublie  de  revenir  a 
votre  magasin.  Craignez  le  trop  d'insistance.  Rela- 
tivement  au  client  qui  vient  au  magasin  et  qui  dit 
qu'il  veut  "juste  voir  en  passant",  M.  Stockdale  four- 
nit  l'observation  suivante:  "Un  marchand  de  Wood- 
stock, Ont.,  regut  une  dame  qui  entrait  au  magasin 
pour  voir  certaines  marchandises  qu'elle  pensait 
acheter  en  automne  —  quelques  mois  plus  tard.  Le 
vendeur  expliqua  que  le  magasin  aurait  de  meil- 
leures  lignes  a  ce  temps-la,  qu'elle  retarde  son  exa- 
men  jusqu'a  1'automne  et  qu'elle  revienne  alors  vi- 
siter le  magasin.  La  dame  en  question  alia  dans  un 
autre  magasin  de  la  vllle  et  avec  peu  d'effort  de 
vente  elle  se  decida  a  acheter  les  marchandises  sur 
place. 

Les  gens  apprennent  a  magasiner. 

"Les  marchands  devraient  aussi  porter  aux 
clients  la  meme  attention  quand  ils  n'achetent  pas 
que  quand  ils  achetent.  "Le  magasin  a  5,  10  et  15c 
apprend  aux  gens  a  magasiner.  C'est  la  qu'ils  font 
leur  education. 

"Le  client  qui  entre  pour  acheter  un  article  a 
10c  devrait  etre  l'objet  de  la  meme  attention  que 
celui  qui  vient  pour  acheter  un  article  de  $10.00. 
Ayez  soin  des  gens  qui  entrent  "simplement  pour 

voir". 

"L'attention  que  vous  portez  a  Mme  Unetelle 
a  beaucoup  plus  d'importance  sur  votre  magasin 
que  vous  ne  l'imaginez.  Mme  Unetelle  prend  pas 
mal  de  votre  temps  et  achete  tres  peu  et  elle  est 
difficile  a  servir,  mais  elle  est  une  publicite  ambu- 
lante  remarquable. 

"La  personne  qui  se  tient  derriere  le  comptoir 
aujourd'hui  et  qui  obtient  du  succes  est  celle  qui 


desire  reellement  servir  le  client;  le  vendeur  qui  a 
l'esprit  de  service.  Combien  peuvent  dire  que  leurs 
clients  sentent  qu'ils  aiment  a  les  servir?  S'il  ont 
cette  sensation,  ils  reviendront  a  votre  magasin, 
mais  vous  devez  toujours  avoir  l'esprit  de  service 
dans  votre  vente." 


LES   FAILLITES  CANADIENNES  DANS  CES  SIX 
DERNIERS  MOIS  ONT  ETE  PEU  NOMBREU- 
SES,  CE  QUI   INDIQUE  UNE  SITUATION 
PLUS    PROSPERE. 


Le  rapport  des  faillites  pour  le  mois  de  juin  et 
pour  le  premier  semestre  continue  a  montrer  une 
diminution  dans  le  nombre  des  cas  et  dans  le  total 
tres  modeste  des  passifs. 

Si  Ton  pense  que  le  nombre  des  personnes  ou 
des  compagnies  en  affaires  a  plus  que  double  depuis 
1918,  on  peut  se  rendre  compte  de  la  decroissance 
du  nombre  des  faillites  et  de  la  situation  apparem- 
ment  tres  prospere  des  affaires  actuellement. 

Les  faillites  pour  les  six  mois  finissant  en  juin 
sont  au  nombre  de  284,  soit  une  diminution  de  40% 
avec  un  passif  total  de  $4,492,610,  contre  $7,327,839 
en  1918,  soit  une  diminution  de  38%  sur  l'aiuiee 
derniere.    En  voici  le  detail: 


Nombre  des 
faillites 
1919    1918 


Actif 
1919  1918 


Ontario 

Quebec    .    .         .    . 

Nouveau    Bruns- 
wick     

Nouvelle-Ecosse    . 

lie     du     Prince 
Edouard   .    .    .    . 

Manitoba    .     .     .     . 

Alberta 

Saskatchewan    .    . 

Colombie    britan- 
nique 

Territoire     du 
Yukon    


66 
125 


13 
16 

27 


161  $238,599  $1,859,141 
183   745,788    943,794 


Passif 
1919    1918 

f  576,007  $4,i 
1,642,553  2,2 


9    24,751 
3    11,800 


2 
44 
16 
30 


55,740 

68,100 

139,467 


6,185 
15,500 

3,640 
83,319 

64,270 
125,828 


33,934 

17,400 


214,694 
109,100 
240,222 


19,69ii 

313,70 

107.1IH' 
284,621 


26        21        601,025 


112,150       1,658,700 


Total   Canada 
Terre-neuve   . 


284 


469  $1,807,270  $3,213,827 
1       800 


$4,492,610  $7,327,839 



L'INDUSTRIE  DU  PAPIER  EN  ANGLETERRE 


L'industrie  du  papier  traverse  en  Angleterre 
une  crise  tres  grave.  Le  rapport  publie  par  le  Co- 
mite  d'enquete  sur  l'industrie  du  papier  et  analyse 
par  le  "Times"  constate  qu'il  y  a  plus  d'ouvriers 
sans  travail  qu'on  n'en  a  vu  depuis  vingt  ans.  Beau- 
coup  de  papetries  conservent  leurs  ouvriers  sans 
pouvoir  les  faire  travailler  faute  de  commandes. 
C'est  l'importation  etrangere  qui  est  la  cause  de 
cette  crise,  survenant  apres  une  disorganisation 
complete  de  l'industrie  du  papier  par  les  restric- 
tions d'importations  pendant  la  guerre.  Les  fabri- 
ques  de  papier  pour  les  journaux  ne  manquent  pas 
de  commandes,  mais  ne  representent  que  14  eta- 
blissements  sur  230  en  Grande-Bretagne.  Le  rap- 
port demande  une  restriction  des  importations  d< 
papier  etranger  pour  permettre  a  l'industrie  an 
glaise  de  se  reconstituer. 
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L'HONNETETE    PROFESSIONNELLE 


ILa  guerre  a  malheureusement  contribue  a  deve- 
Iper  dans  le  monde  de  la  production  et  surtout 
■  commerce  une  mentalite  dont  le  moins  qu'on 
l?se  dire  est  qu'elle  est  etrange.  Dans  la  plupart 
I  professions  se  manifeste  le  desir  de  travailler 
ins  tout  en  gagnant  davantage.  C'est  un  aban- 
1  qu'on  voudrait  croire  provisoire  d'une  des  qua- 
h  maitresses  d'une  race:  l'honnetete  profession- 
t  e : 

I  Peu  a  peu,  nous  avons  vu  poindre  une  sorte 
inour-propre  a  rebours.  Le  metier,  c'est  ce  que 
I  fait  parce  que  ne  se  sont  pas  offertes  les  desti- 
Vs  plus  hautes  auxquelles  on  se  sent  appele. 
i|imble  travail  de  tous  les  jours,  "oeuvre  de  choix 
Iveut  beaucoup  d'amour",  disait  Verlaine,  est  de- 
siu  la  besogne  qu'on  fait  a  contre-coeur,  vaille 
H  vaille,  en  rechignant.  A  quoi  bon,  d'ailleurs,  se 
liner  la  peine  de  bien  faire?  A  quoi  bon  se  perfec- 
Iner,  quand,  sous  la  pression  des  revendications, 
In'emanent  certes  pas  des  meilleurs,  la  differen- 
|j  tend  a  disparaitre  entre  le  travail  mauvais  ou 
■iocre,  et  celui  qui  est  fait  de  main  d'ouvrier? 
Uivrage  soigne,  l'honnetete  professionnelle?  A 
li  bon? 

Ce  n'est  pas  seulement  chez  les  ouvriers  que 
ie  evolution  se  constate;  mais  aussi  chez  l'em- 
re  et  chez  le  commercant: 

i  Je  saisissais  l'autre  jour  ce  dialogue.  En  pos- 
iion  d'un  petit  objet  de  quarante  sous,  un  client 
nrde  cette  demande:  "Cela  valait  combien,  avant 
uerre?  —  Dix  sous,  monsieur.  Je  le  payais  sept 
>k  et  le  vendais  dix  sous.  Aujourd'hui,  je  le  paye 
|t-deux  sous."  Vendant  dix  sous,  ce  que  vous 
liez  sept,  vous  faisiez,  vous,  vendeur,  un  benefice 
i  peu  plus  de  trente-trois  pour  cent.  Vendant, 
Durd'hui,  quarante  sous  ce  que  vous  avez  paye 
fct-deux,  vous  gagnez  quarante-cinq  pour  cent. 
<i  vous  beneficiez  tout  a  la  fois  et  de  l'augmen- 
>n  du  prix  meme  de  l'objet     et  de  l'augmenta- 

de  votre  pourcentage. 

Les  cas  isoles  paraissent  sans  grande  impor- 
;e,  mais  si  on  les  rapproche,  on  constate  que  le 
lenient  du  travail  diminue  et  que  des  lors,  il  y 
igmentation  automatique  des  prix. 


LA  PARFUMERIE  AUX  ETATS-UNIS 


L'Association  des  industries  de  la  parfumerie 
Etats-Unis  a  tenu  recemment  a  New-York  son 
■mblee  generate.  Le  president  de  l'Association, 
Meiffer,  a  declare  que  l'industrie  de  la  parfume- 
i  pris,  pendant  la  guerre,  un  tel  developpement 
Etats-Unis  que  d'importateur  qu'il  etait  nague- 
:e  pays  est  devenu  un  exportateur  important: 
Etats-Unis  sont  maintenant  les  plus  grands  ma- 
icturiers  du   monde   de  la  parfumerie,   et     en 


organisant  bien  cette  industrie,  ils  pourraient  faci- 
lement  non  seulement  maintenir  leur  suprematie, 
mais  encore  etendre  enormement  leur  exportation. 
L'organisation  doit  avoir  pour  buts  principaux 
d'etablir  des  relations  amicales  et  equitables  avec 
la  clientele  et  les  consommateurs,  de  proteger  l'in- 
dustrie contre  les  attaques  injustifiees  de  la  part  des 
organisations  ouvrieres.  Dans  une  certaine  mesu- 
re,  les  hauts  salaires  ont,  a  dit  M.  Pleiffer,  un  bon 
cote,  en  ce  sens  qu'ils  augmentent  la  capacite  de 
l'ouvrier,  ce  qui  est  surtout  important  pour  une  in- 
dustrie de  cette  categorie,  qui  produit  des  articles 
qui  ne  sont  pas  absolument  indispensables  pour  la 
grande  masse.  Seulement  les  exigences  exagsrees 
des  ouvriers  en  ce  moment  lui  semblent  insupporta- 
bles  pour  la  majeure  partie  des  fabricants.  L'orga- 
nisation doit  viser  aussi  a  encourager  la  production 
des  matieres  premieres,  y  compris  les  plantes  aro- 
matiques  et  les  essences  chimiques  synthetiques. 
Enfin,  on  doit  envisager  la  creation  dune  marque 
"Made  in  America".  II  faut  combattre  la  legende 
que  les  produits  de  parfumerie  et  des  preparations 
de  toilettes  faites  en  Amerique  sont  inferieurs  aux 
produits  etrangers  importes. 


LA  PRODUCTION  MONDIALE  DU  CAOUTCHOUC 


II  resulte  des  statistiques  officielles  que  la  pro- 
duction mondiale  du  caoutchouc  est  maintenant 
quatre  fois  plus  considerable  qu'elle  ne  l'etait  il  y  a 
douze  ans. 

En  1900  la  production  mondiale  n'etait  encore 
que  de  54,000  tonnes.  En  l!t()7  elle  a  atteint  69,000 
tonnes  provenant  presque  exclusivement  des  sues 
recoltes  sur  les  lianes  des  for&ts.  A  partir  de  cette 
date,  le  caoutchouc  recolte  sur  de  vastes  planta- 
tions, creees  avec  d'enormes  capitaux  en  Amerique. 
en  Afrique  et  en  Asie,  n'a  pas  tarde"  a  etre  aniene 
sur  le  marche  mondial  en  si  gramles  quantites 
qu'en  1915  la  production  des  plantations  surpassait 
deja  de  beaucoup  celle  des  forets.  En  lit  17  enfin. 
sur  un  total  mondial  de  256,976  tonnes,  la  produc- 
tion des  plantations  s'est  elevee  a  204,348  tonnes. 

La  progression  de  la  production  du  caout- 
chouc de  plantation,  depuis  dix  ans,  est  etablie  par 
les  chiffres  suivants: 

1907 

1908 1 

1909 3 

1910 8 

1911 14 

1912 25 

1913 17 

1914 71 

1915 107 

1916 152 

1917 204. 

1918 200 


995 

68,000 

.800 

(53.000 

.600 

(it). 000 

.200 

03.300 

.000 

60.730 

.518 

70.410 

.618 

60.822 

.3S0 

49.000 

.827 

50.815 

.850 

48.948 

.348 

f>L\628 

.000 

41.000 
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LA  CONSTRICTION 


AYLMER 

Residence  d'ete  de  $2,000  pour  Louis 
Bertrand,  Hull,  Que.  Aucun  materiel 
ne  sera  achete. 

BELOEIL 

Pertes  de  $10,000  a  l'Hopital  St- 
Victor  de  Beloeil,  dirige  par  les 
Soeurs  de  la  Providence. 

CHICOUTIMI 

Residence  de  $15,000  pour  Elzear 
Lamontagne.  Le  travail  sera  fait  a 
la  journee.  La  brique,  le  platre,  les 
chassis  et  la  tole  galvanisee  ne  sont 
pas  encore  achetes. 

GROSSE    ILE,   QUE. 

Station  Radio  Tel6graphique  pour 
le  gouvernement  federal.  Le  contrat 
a  6te  accorde  et  les  travaux  viennent 
de  commencer. 

STE-ANGELE    DE    LAVAL 

Magasin  et  logements  de  $8,000 
pour  J.  P.  Camirand. 

ST-HYACINTHE 

Edifice  de  $15,000  pour  les  Soeurs 
de  l'Ouvroir  Ste-Genevievre,  68  rue 
St-Antoine. 

ST-LOUIS     DE    CHAMPLAIN 

Moulin  a  scie  de  $8,000  complete- 
ment  detruit.  On  reconstruira  imme- 
diatement. 

GRAND'MERE 

Chambre  du  finissage  pour  la  Lau- 
rentide  Co.,  Ltd.  Les  proprietaires 
sont  sur  le  marche  pour  un  ascenseur 
eiectrique  a  marchandises. 

JOLIETTE 

75  residences  pour  ouvriers.  Le  con- 
seil  de  ville  demande  au  gouverne- 
ment un  emprunt  de  $250,000  pour 
rejection  de   ces   logements  ouvriers. 

LEVIS 

Fabrique  de  $5,000  sur  la  rue  Com- 
merciale  pour  la  Levis  File  Co.,  rue 
Commerciale.  Des  soumissions  seront 
bientot  demandees. 

MONTREAL 

2  residences  de  $15,000  sur  l'ave- 
nue  Vendome,  Notre-Dame  de  Grace 
pour  J.  H.  Hand,  4865  rue  Sherbroo- 
ke  ouest. 

2  residences  demi-detachees  sur 
l'avenue  Grosvenor,  Notre-Dame  de 
Grace,  pour  J.  H.  Hand,  4865  rue 
Sherbrooke  ouest. 

Plain-pieds  de  $5,200  pour  3  famil- 
ies pour  Nap.  Senecal,  221  rue  Pr<5- 
fontaine.  Tout  le  travail  sera  fait  a 
la  journee  et  il  achetera  tous  les  ma- 
teriaux. 

Modifications  a  2  magasins  et  resi- 
dences, 246  rue  Ste-Catherine  est 
pour  Reeves  et  Gratton,  83  rue  Craig 
ouest.  On  achetera  tous  les  mat6- 
riaux   n^cessaires. 

Residences  (3  plain-pieds)  de 
$5,000  pour  Nap.  Senecal,  221  rue 
Prefontaine.  Tout  le  travail  sera  fait 
a  la  journee  et  le  proprietaire  ache- 
tera tous  les  materiaux. 

Addition  a  une  fabrique,  $60,000, 
rues   de   Normandville     et   de   Fleuri- 


mont  pour  la  Macfarlane  Shoe  Co., 
Limited. 

Residence  de  $20,000  sur  l'avenue 
Kitchener,  Notre-Dame  de  Grace 
pour  J.  H.  Hand,  4865  rue  Sherbrooke 
ouest. 

Residence  demi-detach£e  de  $6,500 
sur  la  rue  Durocher  pour  A.  A.  Hodg- 
son, 314  avenue  des  Pins  ouest. 

Addition  aux  abattoirs,  $45,000,  de 
la  Pointe  St-Charles,  pour  The  Mont- 
real Abattoirs   Limited,   139  rue   Mill. 

2  magasins  et  4  appartements, 
$7,000  rues  Aylwin  et  avenue  Stada- 
cona,  pour  Alphonse  Allard,  201  rue 
Aylwin.  On  achetera  tous  les  mate- 
riaux. 

Entrepot  de  $5,500  sur  l'avenue  Gi- 
rard,  Maisonneuve,  pour  la  United 
Last  Co.  Limited,  312  avenue  Girard, 
Maisonneuve. 

2  cottages  de  $13,000  sur  l'avenue 
Champagneur,  Outremont,  pour  Nap. 
Deslauriers,    406   rue    Sherbrooke   est. 

2  residences  de  $15,000  sur  l'ave- 
nue de  l'Epee,  Outremont  pour  Jos.  E. 
Tessier,   634  avenue  Mont-Royal  est. 

2  magasins  et  residences,  $6,500, 
2240  rue  Ontario  est  pour  le  Dr  Rene 
Laporte,  2236  rue  Ontario  est. 

Residence  de  $5,000  sur  l'avenue 
Saranac,  Notre-Dame  de  Graces  pour 
A.  Nouland,  360  rue  Clarke. 

Modifications  et  additions  a  une 
residence,  $6,000  sur  la  rue  Drum- 
mond,  pour  D.  Forbes  Angus,  243  rue 
Drummond. 

2  residences  (12  plain-pieds)  de 
$17,500  sur  la  rue  Cadieux  pour  L. 
Cohen  and  Sons,  36  rue  Prince.  Tout 
le  travail  sera  fait  a  la  journee  et 
certains  materiaux  n'ont  pas  encore 
ete  achetes. 

Residence  de  $7,500  sur  l'avenue 
Wilder,  Outremont,  pour  E.  C.  Town- 
send,  2588  rue  Hutchison.  La  plombe- 
rie  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  en- 
core achetees. 

Maison  a  appartements  de  $75,000 
environ  sur  l'avenue  du  Pare  pour 
Ludger  Hamelin,  1077  avenue  Mont- 
Royal  ouest. 

Extension  a  un  magasin  de  bon- 
bons, $5,000  sur  la  rue  Bleury  pour 
The  Mascot  Confectionery  Co.,  312 
rue  Bleury. 

Additions  a  un  edifice  (edifice 
Sommer)  $100,000  sur  la  rue  Mayer 
pour  A.  Sommer,  37  rue  Mayor. 

Residence  (2  plain-pieds)  $3,000 
sur  l'avenue  Bourbonniere  pour  G. 
Lanouette,   246   rue   Valois. 

Residence  de  $12,750,  dans  le  haut 
de  l'avenue  Grosvenor,  Westmount, 
pour  H.  H.  Pick,  335  boulevard  De- 
cade. 

Garage  public  de  $5,500,  277  rue 
Visitation.  Le  nora  du  proprietaire 
n'est  pas  donne. 

Extension  a  un  edifice,  angle  des 
rues  Craig  et  St-Laurent  pour  la  Cie 
de  Publicite  "La  Presse".  L'architec- 
te  n'est  pas  encore  nomine. 

Residence  de  $6,000,  3  p'.ain-pieds 
sur  l'avenue  Hampton,  Nolre-Dame 
de  Grace  pour  Felix  Dansereau,  216 
avenue  Hampton.  La  brique,  la  plom- 
berie  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas 
encore  achetees. 

Garage  public  de  $2,000  sur  la  rue 
St-Hubert  pour  H.  Gousset,  2587  rue 
Chateaubriand,  Bordeaux. 

Maison  a  appartements  sur  la  rue 
Labelle,  pres  de  la  rue  Ste-Catherine 
pour  G.  A.  Grenier.  Des  details  seront 
fournis  plus  tard. 


Reparations  a  une  residence,  3028 
avenue  Christophe-Colomb  pour  fj. 
Dallaire,  3028  rue  Christophe-Colomb. 
Le  proprietaire  est  sur  le  marche" 
pour  tous  les  materiaux. 

Garage  public  de  $120,000  rue  Ste- 
Catherine  et  avenue  Wood  pour  la 
Montreal   Arena   Co. 

Modification  d'un  theatre,  $50,000 
(theatre  Orpheum,  291  rue  Ste-Cathe- 
rine ouest  pour  la  succession  James 
Duffield. 

4  cottages  de  $4,000  chacun  sur 
l'avenue  Melrose,  Notre-Dame  de 
Grace. 

Garage  public  de  $10,000  environ 
dans  la  ruelle  en  arriere  de  la  rue 
Cathcart  pour  la  succession  John 
Pratt,  edifice  Duluth.  Les  materiaux 
sont   achetes. 

Modifications  a  une  fabrique,  $12,- 
000  sur  l'avenue  Viger  pour  la  Laura 
Secordi  Confectionery,  Limited,  142 
rue   St-Urbain. 

Reparations  au  toit  de  reglise  Bon- 
secours,   $2,500. 

NEW   CARLISLE,  QUE. 

Banque  de  $12,000  pour  la  Nova 
Scotia  Bank  de  Toronto. 

OUTREMONT 

5  cottages  de  $2,000  et  $4,000  cha- 
cun sur  l'extension  de  l'avenue  du 
Pare  pour  la  Greenfield  Land  and 
Construction   Co.,    225   rue   St-Jacques. 

Modifications  et  addition  a  l'hotel 
de  ville,  $16,500  pour  le  conseil  de 
ville.  Le  travail  sera  fait  a  la  jour- 
nee et  Ton  achetera  les  materiaux 
necessaires. 

QUEBEC 

Eglise  $175,000  pour  la  paroisse  du 
Sacr6-Coeur  de  Marie,  sur  la  Gran- 
de Aliee.  Architecte,  Ludger  A.  Robi- 
taille,  203  rue  St-Jean. 

Fabrique  de  Canac  Marquis,  Marie 
de  l'lncarnation,  detruite  par  le  feu. 
Pertes  de  $10,000  sans  assurances. 
On  reconstruira  immediatement  au 
cout  de   $10,000. 

Academie,  130  boulevard  Langelier, 
peinturage  de  $3,000  pour  l'academie 
Jacques-Cartier. 

Residence  de  $10,000  sur  la  Gran- 
de Aliee  pour  Elz6ar  Letourneau,  29 
de  Varennes. 

SHERBROOKE 

Edifice  converti  en  appartements, 
$20,000  sur  la  rue  Marquette  pour  la 
Banque  Nationale,  91  rue  Wellington. 

TROIS-RIVIERES 

Banque  de  $15,000  rue  Laviolette 
et  St-Maurice  pour  la  Bank  of  Com- 
merce, rue  Des  Forges. 

Magasin  de  H.  Morel,  rue  Notre- 
Dame,  endommage  par  le  feu.  Pertes 
de  $4,000.  On  n'est  pas  encore  decide 
a  reconstruire. 

Patinoir  de  $15,000  au  Pare  Empire 
pour  la  St.  Maurice  Valley  Amuse- 
ment Co.,  g6rant,  J.  E.  Decelles,  5  rue 
Alexandre. 

Hotel  de  $15,000  au  Pare  Empire 
pour  la  St.  Maurice  Valley  Amuse- 
ment Co. 

Gare  de  $50,000  sur  la  rue  Cham- 
fleur  pour  le  C.  P.  R. 

Residence  de  $5,000  pour  la  Cana- 
da Iron  Corporation. 

Logements  de  $8,000  sur  la  rue  Ste- 
Julie  pour  Narcisse  Beaudry,  rue  Ste- 
Julie.  Tout  le  travail  sera  fait  a  la 
journee. 
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ACTES    ENREGISTRES   AU    BUREAU    D'EN  REGISTRE- 
MENT     D'ARTHABASKA 


Du  14  au  19  juillet  1919. 

inte — Gr6goire  Roberge  a  Edmond  Pellerin,  p.  s.  e.  47,  48  et 

49,  St-Paul,  $1,000,  payees, 
jnte — Francois  Champagne  a  L6on  Hebert,  p.  193,  Horton, 

$75,  payees, 
inte — Narcisse  Noel  a  Joseph   Nadeau,  p.   246-20,  21  et  22, 

Arthabaskaville,  $1,050,  payees, 
ansport — Mme    Beatrice    Crepeau    a    Simeon    Laroche,    sur 

Wilfrid  Girouard,  $900. 
trocession — Mme  Julie  Girouard  a  Joseph  St-Arnault,  %  o. 

319,  Bulstrode. 
ligation — Joseph  St-Arnault  a  Gr^goire  Beliveau,  V2  o.  319, 

Bulstrode,  $300. 
nte — Ludger  Durand   a  Alexandre   Bellavance,   1,047,   War- 
wick, $300,  payees, 
tre — Sharif  D.  A.   a  Georges   Hardy,  p.   n.   e.   10a,   lie  rg., 

Blandford,  $1,100,  payees, 
iligation — Raoul    Bellemare    a    Donat    Lacerte,    43,    Horton, 

$1,000. 
iriage — Willie  Mass6  et  Mile  Delia  Arseneau,  communaute 

de  biens. 
nte — Nadeau  &  Boisclair  a  La  Cie  de  Colonisation  de  Stan- 
fold,  p.  4  et  5,  5e  rg  Stanfold,  $769,  $190  a/e. 
nte— On6sime    Cloutier    a    Horace    Vezina,    86,    Bulstrode, 

$2,300,  $2,000  a/c. 
iriage — Donat  St-Cyr  et  Melle  Yvonne  Luneau,  communaute' 

de  biens. 
nation — Napoleon    Hamel   a    Edmond    Hamel,    p.   n.    o.    149, 

p.  s.  e.  150  et  152,  St-Paul. 
ligation— Reza  Bellefeuille  a  Alfred  Charest,  p.  137,  Saint- 

Christophe,  $300. 
nte — Elz6ar    Lachance    a    Joseph    Hamelin,    80,    Bulstrode, 

$950,  $50  a/c. 
stament — Mme  Emerentine   Houle  a  Adelard   Fecteau,  au- 

cun  immeuble. 
ligation — Wilbray   Lemay    a   Denis    Leduc,    p.    76,    Horton, 

$3,000. 
ligation — Ludger  Lemay  a  Denis  Leduc,  p.  38  et  39,  Hor- 
ton, $1,700. 
nte — Alfred  Comtois  a  Octave  Poudrier,  p.  260,  St-Christo- 

phe,  $300,  payees, 
nte — Mme  Celina  Gagnon  a  Joseph  Ruel,  89  et  90,  St-Nor- 

bert,  $4,000,  $1,000  a/c. 
nte — Joseph  Ena  Auger  a  Walter  Lambert,  p.  454,  Sainte- 

Victoire,  $250,  payees, 
nte — Ludger  Bedard  a  Mme  Exilia  Bergeron,  p.  454,  Sainte- 

Victoire,  $500,  $100  a/c. 
nte — Henri    Hebert   a   Joseph    Houle,    p.    409,    Ste-Victoire, 

$700,  payees, 
nte — Onesiphore   Courtois  et   autres   a   Emile   Hamel,   734, 

Bulstrode,  $1,700,  $900  a/c. 
ligation — Emile  Hamel  a  L.  Philippe  Auger,  734,  Bulstrode, 

$500. 
nte — Mme  Euph6mie  Gagnon  a  Onetime  Fleury,  p.  66,  Ar- 
thabaskaville, $40,  payees. 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE    19 
JUILLET    1919. 


Comte  d'Arthabaska. 


ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE. 


(mmissaires  d'ecoles  de  la  Municipality  de  la  paroisse  de 

Ste-Anastasie   de    Nelson    vs    Dame    Rosalie    Samson,    de 

Ste-Anastasie  de  Nelson,  $101.29. 
Cilon    Martineau   vs    Lucien    Vaillancourt,    de    Black    Lake, 

$350.00. 
luis   Mercier  &   Cie  vs   N.   P.   Dionne,   de   Thetford   Mines. 

$158.75. 
A|>x.  Roux  vs  Edmond  Brochu,  de  Kingsey  Falls,  $199.00. 


esime  Tourigny  vs  Victor  Lambert,  de  Victoriaville,  $37.20. 


ACTION  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 


JUGEMENT  EN   COUR  SUPERIEURE. 

La   Fonderie    de    Victoriaville    vs    L6odore    Michaud,    Chester 
Nord,  $198.18. 

JUGEMENTS  EN   COUR  DE   CIRCUIT. 


Ernest  Cantin  vs  S.  B.  Sommers,  d'East  Angus,  jugement  con- 
tre  def.  pour  $12.00. 

Fonderie  de  Victoriaville  vs  Alex.  Baril,  de  Daveluyville,  ju- 
gement contre  defendeur,  $35.00. 

BUREAU      D'ENREGISTREMENT 
CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 


Semaine  du  14  au  22  juillet. 


Vente— Dame  Julie  St-Onge  a  F.  X.  Tremblay. 

Obligation— F.  X.  Tremblay  a  Joseph  Lafreniere. 

Vente— Napoleon  Milot  a  Ernest  Lacerte. 

Vente— Ferdinand  Hamel  a  Adolphe  Allard. 

Vente— Dame  Clara  Leblanc  a  Horace  Champoux. 

Vente— Eugene  Bergeron  a  Virginie  Lapointe-Duchesneaux 

Quittance— Amateur  C6t6  a  Ferdinand  Hamel. 

Main-lev6e— Jourdain  &  Trudel  a  J.  H.  Giroux. 

Vente— Ferdinand  Baron  a  Fabrique  St-Boniface. 

Quittance— Theobald  Juneau  a  William  Gelinas. 

Obligation— Victor  Lemay  a  Dame  Adolphe  Clement. 

Obligation— Vve  Pierre  Massicotte  a  Adolphe  Clement. 

Vente— Adam  Duplessis  a  Ferdinand  Dechene. 

Quittance— Cyprien  Lesieur  et  al.  a  Vve  Pierre  Massicotto. 

Quittance— Honore  Clement  a  Xavier  Houle. 

Quittance— Anna  Gelinas  et  al.  a  Hormisdas  Gelinas. 

Quittance— Vve  Arthur  Bourassa  a  Adam  Duplessis. 

Vente— Dame  E.  N.  Beaudry  a  Chs.  Ed.  Hamelin. 

Jugement -Jos.  Bernaquez  vs  Odile  Lemerise. 

Obligation— J. -Bte  et  Geo.  Trudel  a  J.  Alfred  Gagnon. 

Transport— Ferdinand   St-Arnaud  a  Johnny  Noonan. 

Renonciation  a  communaute — Dorilla  Garceau.  epouse  de  Ar- 
thur Giguere. 

Transport — Alfred  Marineau  a  Charles  Milot. 

Quittance— Theodore  Ricard  a  Omer  Milot. 

Obligation— Amedee  Deziel  a  Rev.  Omer  Ferron. 

Obligation— Noe  Touchette  a  Olivier  Lafond  et  al. 

Transport — Adrien  Desroches  a  Dame  Marie  Arel. 

Vente — Dame  Flore  Bourassa  a  Arthur  Lefebvre  et  al. 

Vente— Nazairc    Ricard  a  Albert  Houle. 

Cession — Florida  Bourassa  a  Neree  Bourassa. 

Vente — J.  H.  A.  Bernard  a  Arthur  Foster. 

Vente — Georges  Paulin  a  Stanislas  Bourbeau. 

Retrocession — Clodomir  Hubert  a  Moise  Hubert  et  al. 

Obligation — Moise  Hubert  et  al.  a  Dame  Annie  Ayotte. 

Quittance — J.  A.  Robert  a  No6  Touchette. 

Quittance — Justinien  Bouchard  a  Onesime  Bellemare. 

Quittance — Ephreni  Gelinas  a  Dame  Alpheda  Gauthier. 

Vente — Se>erin  Beaudry  a  Henri  Dechene. 

Vente — Albert  Bournival  a  Raphael  Milette. 

Vente — Joseph  Diamond  a  Jos£phat  Boucher. 

Vente — Adelard  Ayotte  et  ux.  a  Isai'e  Dupont. 

Vente — Dame  Napoleon  Milot  k  Chs.  Carbonneau. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.   Paul  Guillemette. 

Obligation — Edmond   Pratte  et  ux.  a  Caisse  Populaire  Trois- 
Rivieres. 

Vente — Vve  Moise  Pothier  k  Victor  Rathier. 

Obligation — Oscar  Roy  a  Vve  Johnny  Bergeron. 

Quittance — Vve  Eugenie  Lavigne  a  Edmond  Pratte. 

Vente  mobiliere — George  A.  Staikos  a  Albert  Lord. 

Quittance — L.  H.  de  Grandmont  k  Rev.  P.  T.  Gelinas. 

Obligation — Denis  St-Pierre  &  Elie  Boumansour. 

Quittance — Chs.  Beland  a  Denis  St-Pierre. 

Obligation — Arthur  Dargis  a  Roch  Proulx. 

Vente — Elie  C.  Gelinas  a  Maxime  Matheau. 

Vente— The  Shaw.  W.  &  P.  Co.  k  Jos.  N.  Ducharme. 

Obligation — J.  Hormisdas  Lessard  a  Chs.  Ed.  Charette.  Esq. 

Obligation — Ls.  Chevalier  &  fils  a  Emmanuel  Mongrain. 

Obligation — J.  Hormisdas  Lessard  a  Vve  Eug.  Bruneau. 

Vente — J.  H.  Gaillardetz  et  al.  a  Bruno  Charron. 

Quittance — Vve  Eug.  Bruneau  k  Alfred  Bruneau. 

Jugement — Arthur  Caron  vs  Avila  Ricard. 
Quittance — Sara  et  Eulalie  Boissonneault  a  Gaudiose  Ferland. 
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EiPlCICrS  •  Une  reputation  etablie  de  commercant  honnete  tenant  des  mar- 
chandises  flables  est  un  actif  de  valeur  et  que  tout  detaillant  devrait  desirer.  Cela  ne 
pent  s'obtenir  que  par  un  effort  persistant  et  determine  a  tenir  les  produits  que  Ton  sait 
devoir  plaire  an  client  meme  si  le  profit  net  de  la  vente  est  un  peu  moindre  que  celui 
obtenu  sur  des  marques  sur  lesquelles  vous  ne  pouvez  permettre  de  risquer  votre  repu- 
tation. Cela  vous  payera  de  pousser  la  vente  de  la  poudre  a  pate  "Magic"  et  les  resul- 
tats  obtenus  a  la  fin  de  l'annee  vous  surprendront.  L'article  est  bien  annonce  et  vous 
n'avez  pas  a  perdre  de  temps  en  explication  au  moment  de  la  vente. 

MAGIC  BAKING  POWDER 

NE  CONTIENT    PAS   D'ALUN 

C'est  la  seule  poudre  a  pate  bien  connue,  de  prix  moyen, 
faite  au  Canada,  qui  ne  contient  pas  d'alun  et  dont  tous  les 
ingedients  sont  indiques  nettement  sur  Petiquette. 


*um 

BAKING 
POM* 


MGILmiCOMPAWnHlED 


TORONTO,  CANADA. 

MONTREAL  WINNIPEG 


Comment  faire  des  ventes  a  i'annee 
a  votre  departement  du  poisson. 

Les  aliments  marins  en  conserve  d  une  qualite    eta- 
blie feront  cela  pour  vous. 

Ou  en  d'autres  termes,  un  stock  d* 

ALIMENTS  MARINS 

MARQUE 

BRUNSWICK 

de  Connors  Bros.,  a  cause  de  leurs  bonnes  qualities  exceptionnelles  et  de  leur  bonte  ap- 
petissante,  sont  toujours  recus  avec  faveur  a  la  maison  durant  toute  l'annee. 

Et  un  etalage  regulier  des  produits  de  la  marque  Brunswick  vous  assurera  ces  ven- 
tes. Si  une  de  vos  lignes  n'est  pas  complete,  verifiez-les  au  moyen  de  cette  liste — 
puis  donnez  votre  commande. 


I'Huile,  Ya  Sardines  a  la  Moutarde,  Finnan  Haddies  (Boites  ovales  et  rondes)  Hareng  Saur 


Y^  Sard 

Hareng  a  la  Sauce  aux  Tomates,  Clams. 

CONNORS  BROS.,  LTD. 


BLACK'S     HARBOR,     N.  B. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez   "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


MARCHE    DE    MONTREAL. 

Mercredi  soir,  le  23  juillet  1919. 

II    On   a   enregistre    hier   un   affaiblisse- 

■nent    du    marche    local    des    pores    vi- 

/ants   et    les   prix   ont   baisse   de  $1.50 

jies  100   lbs.     On   attribue  cette   baisse 

'••urtout    a     I'augmentation    des    offres, 

■plus    de    3,000   tetes    etant   offertes    en 

ifente  et  pour  la  plus  grande  partie  du 

jjtock    de    la    province    de    Quebec.      A 

'ouverture   du    marche,   quelques   ven- 

|es  de  lots  de  choix  furent  faites  a  $24 

jles   100   lbs,   peses   en   descendant   des 

lhars,  mais  comme  les  maisons  de  sa- 

4|aison  dans  la  plupart  des  cas  n'ache- 

•erent   pas,  cela   eu    pour   resultat   une 

ijccumulation    de   stock    et    des    ventes 

:urent   faites    a    $22.50   et    meme    a    ce 

ijhiff re  il  etait  impossible  pour  les  ven- 

leurs  de  faire  un  ecoulement  complet 

e    leur   stock    et    quelques-uns    furent 

bliges  de   garder  leurs  lots.      II   n'y  a 

Las   eu    de    changement   dans    les   prix 

HI  pores  abattus,  mais  le  ton  du  mar- 

•  he  fut  facile  en  sympathie  avec  celui 

es   pores   vivants   et    un    petit   chiffre 

('affaires    seulement    fut    fait    dans    le 

Itock  frais  tue  aux  abattoirs  de  la  ville 

l|  $33.50  et  $34  les  100  lbs. 

Un     bon     commerce     s'est     continue 
jans   toutes   les   lignes   de   viandes  fu- 
pees  et  cuites  pour  la  ville  et  pour  la 
rimpagne  par  suite  de  la  temperature 
es  chaude   que   nous   avons   et   de    la 
i>nsommation  exceptionnellement  con- 
derable  a  cette  saison  de  I'annee.  Le 
|arche  est  actif  et  les  prix  n'ont  pas 
nange    avec    des    ventes    de    jambons 
f8a10  lbs  de  44c  a  45c;   de  12  a  15 
Is,  de  42c  a  43c;  jambons  pesants,  de 
>  kc  a  41c;  jambons  cottage  a  41c;  jam- 
'  ins   pique-nique,   de   32c   a   34c;    jam- 
(>ns   cuits   a    64c   et   epaules   cuites   a 
lie.     Le  bacon  a  dejeuner  s'est  vendu 
I  46c   a   56c   la    lb,   suivant   la   qualite 
la      marque.      Le     bacon     de    choix 
indsor  s'est   vendu   50c   et    le    bacon 
itsosse    Windsor    s'est    vendu    de    54c 
;i55c. 

Le  marche  du  saindoux   reste  ferme 
J|ec   une  bonne  demande.      Le   beurre 
iencore  monte  de  y4c  a  y2c  et  le  mar- 
ie  du    fromage   a    ete    tranquille    par 
site  de  la  demande  limitee  par  cable 
Ijur  les  approvisionnements.      La   de- 
iinde  pour  les  oeufs  est  bonne  et  les 
|ix  restent  fermes.    Les  arrivages  de 
vlailles   sont   tres  considerables.      Le 
lisson   de   mer   n'a   pas   ete   abondant 
cours  de  la  semaine  par  suite  d'une 
gue   de  froid   et   les   prix,  en   conse- 
ence,  se  sont  affermis.    En   general, 


les   affaires   ont   ete    assez    bonnes   sur 

tous   les  marches. 

LES     PORCS     VIVANTS     BAISSENT 

DE  $1.50;    LES   PORCS  ABATTUS 
SANS    CHANGEMENT. 

Viandes  fraiches.  —  Le  fait  que  les 
maisons  de  salaison  se  sont  abstenues 
d'acheter  a  eu  pour  effet  de  faire  bais- 
ser  les  prix  de  $1.50  les  100  lbs  par 
suite  de  I'accumulation  qui  en  est  re- 
suite.  Les  prix  des  pores  abattus  n'ont 
pas  subi  de  changement.  La  demande 
d'exportation  pour  les  viandes  cuites 
a  ete  assez  bonne  et  cela  a  eu  pour 
effet  d'affermir  les  prix. 

Nous   cotons: 

Pores  vivants 22.00  23.50 

Pores,  prepares — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 32.00 

Truics    (pesantes) 27.00 

Pores  (prepares  a,  la  cam- 

pagne) 27.00  27.50 

Pore  frals — 

Gigol   de  pore 0.39 

(JiKot   de  pore   (trimine) 0.41 1. 

Longes  (trimmees) mi 

Longes   (non  trimmees) 0.41 

Tenderloins,  la  lb 0.46  0.48$ 

C6tes,  Spare 0.25 

Epaules   (trimmees)    .    .    .      0  29  0.30 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers) : 

Quartiera  derrlere 0.30 

Quartiers  devant   ....     0.16  0.18 

Longes 0.37 

COtea 0.28 

Chucks 0.15  0.16 

Handles 0.28 

(Vaches) — 

Quartiers  derrlere 0.28 

Quartiers  devant    ....     0.14  0.17 

Longes 0.28 

Cotes 0.25 

Chucks 0.15 

Hanches 0.26 

Veauz   (suivant  qualite)    .     0.22  0.27 
Agneaux.    30-40    lbs.    (en- 

tiers),  la  lb 0.36 

Mouton 0.20 

LES    JAMBONS    PLUS    CHERS;     LE 
PORC    EN     BARIL    AUSSI. 
Viandes    preparees.  —   La    demande 
domestique     s'est     continuee     forte     et 
avec    les   ventes   faites    pour    ('exporta- 
tion, cela  a  eu  pour  effet  d'affermir  le 
marche  et  de  faire  hausser  d'un  centin 
les    diverses    pesanteurs    de    jambons 
fumes.  Le  pore  en  baril,  aussi,  a  monte 
de  $1   a  $2  le  baril  et  le  ton  a  ete  fer- 
me. Les  tendances  sont  vers  la  hausse 
pour  les  produits  du   pore  en   general. 
Nous  cotons: 

Viandes  preparers — 

Jambons : 

Medium,  fumes,  la  lb— 

(Poids)  12-14  lbs 0.47 

14-20 0.47 

20-25 0.42 

25-35 0.40 


Dos— 
Ordinaire 0.50 

Bacon — 
Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

quality) 0.49     0.56 

Roule,  la  lb 0.38     0.39 

Viandes  salves  seches — 
Long    (clear)    bacon,   lots 

de  1  tonne 0  301   0.31J 

Long    (clear)    bacon,    pe- 
tits lots 0.3H  0.32 

Dos  gras,  la  lb 0.33 

Pore  en  baril — 
Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 

ceaux  40-50 67.50 

Dos,   morceaux   30-40    .     .   62.00  62.50 
Pore,  dos  gras  (clear)  brl     ....   70.00 

Pore,  lourd  (baril) 54.00 

Pore  engraisse  aux  feves 

(baril) 54.50 

LA    DEMANDE    CONTINUE    D'ETRE 
BONNE    POUR    LES    VIANDES 
CUITES. 
Viandes    cuites.    —    Aucune    diminu- 
tion  des  commandes  ne  s'est  manifes- 
ted   pour    les    diverses    categories    de 
viandes  cuites  et  la  vente   reste  consi- 
derable  de   semaine   en   semaine.    Plu- 
sieurs  tonnes  de  viandes  ont  ete  expe- 
diees    aux    endroits    de    villegiature    et 
ce  commerce  augmente  a   mesure  que 
la  saison  avance.     Par  suite  de  I'effer- 
missement  des  marche  du  pore,  le  ton 
reste  fort  et  les   prix  peuvent   hausser 
avant    longtemps. 
Nous   cotons: 

T6te  en  fromage 0.13  0.15 

Langue  de  boeuf  en  gelee, 

choix 0.65  0.66 

Langue  de  pore  en  gel£e   ...  0.44 

Tambon  et  langue.  la  lb.   .  0.32 

Veau  et  langue 0.25 

jambons,  rOtis 0.64 

Jambons,  cuits 0.C4 

Epaules,  roties 0.52 

Epaules,  bouillies 0.52 

Pates  de  pore   (douz.)    ....  0.85 

Boudin.  la  lb 0.12 

BEAUCOUP  DE  SAINDOUX  VA  AU 
CONSOMMATEUR. 
Saindoux.  —  Le  total  des  ventes  de 
la  semaine  de  saindoux  pur  s'est  main- 
tenu  a  un  chiffre  tres  satisfaisant  et 
les  approvisionnements  sont  suffisants 
pour  repondre  aux  besoins  du  com- 
merce. II  n'y  a  rien  a  signaler  sur  ce 
marche  pour  cette  semaine  et  les  prix 
restent  sans  changement,  mais  fermes. 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .   .  0.37}  0.374 

Tinettes.  50  lbs.  la  lb.  .    .  0.374  0.38 

Seaux.   20   lbs,  la  lb.    .    .  0.37|  0.38} 

Seax,  20  lbs,  la  lb 0.39     0.40 

LA  GRAISSE  VEGETALE  FERME: 
ELLE  PEUT  MONTER. 
Graisse  vegetale.  —  Le  ton  du  mar- 
che a  ete  soutenu  et  en  certains  quar- 
tiers, les  approvisionnements  se  sont 
vendus  sur  une   base  ferme.      La   liste 
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des  cotations  montre  une  plus  grande 
variete  et  un  ton  plus  ferme  peut  ame- 
ner  des   prix   plus   Sieves. 
Nous   cotons: 

Tierces,   400  lbs,   la  lb 0.31*. 

Tinettes,  50  lbs 0.31J  0.31* 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.  .    .    .     0.31*  0.31| 

Morceaux  de  1  lb,  la  lb ~  0.32* 

LA  MARGARINE  SE  VEND  BIEN, 
MAIS  PAR  PETITS  LOTS. 
Margarine.  —  Les  marchands  de 
gros  (jobbers)  sont  tres  satisfaits  des 
ventes  de  margarine,  quelques-uns  du 
moins.  Si  Ton  considere  la  saison,  on 
constate  la  disposition  habituelle  a 
acheter  en  petits  lots,  mais  le  total 
des  ventes  pour  la  vente  est  assez 
considerable.  Les  prix  demeurent  sans 
changement. 

Margarine — 

En  blocs,  suivant  quality, 

la  lb 0.3G     0.38| 

Tinettes,  suivant  la  qua- 
lity, la  lb 0.32     0.34* 

UNE  AUTRE  AVANCE  SUR  LES 
PRIX  DU  BEURRE. 
Les  exportations  de  beurre  d'ici  la 
semaine  derniere  ont  ete  de  9,352  pa- 
quets,  ce  qui  donne  pour  la  saison  a 
date  un  total  de  13,244  paquets.  La 
caracteristique  du  marche  continue 
d'etre  la  fermete  et  les  prix  semblent 
avoir  une  tendance  vers  la  hausse  en 
depit  de  I'etat  demoralise  du  marche 
du  fromage  et  de  ses  baisses.  A  la 
vente  a  I'encan  d'hier  (mardi)  la  con- 
currence entre  les  acheteurs  a  ete  vive 
pour  les  premieres  qualites  et  le  prix 
pour  le  beurre  pasteurise  a  monte  de 
Y2c  la  lb.  et  pour  le  meilleur  beurre 
de  Y^c  sur  le  prix  de  la  semaine  der- 
niere. Le  No  2  n'a  pas  subi  de  change- 
ment. Le  marche  du  gros  a  ete  assez 
bon  et  les  prix  ont  ete  fermes,  avec 
des  ventes  du  meilleur  beurre  de  cre- 
merie  a  55c  la  lb,  en  paquets  solides 
et  a  56c  en  morceaux  de  1    lb. 

Les  arrivages  de  beurre  pour  la  se- 
maine finissant  le  19  juillet  1919  ont 
ete  de  18,719  paquets,  ce  qui  accuse 
une  diminution  de  3,220  paquets  com- 
pares aux  arrivages  de  la  semaine 
precedente  et  une  augmentation  de 
2,094  paquets  pour  la  semaine  corres- 
pondante  de  I'an  dernier.  Le  total  des 
arrivages  depuis  le  1er  mai  1919,  a 
date,  montre  une  augmentation  de  5,- 
073  paquets,  compares  a  ceux  de  la 
meme  periode  de  1918. 

Prix  du  gros: 

Pasteurise^    cremerie    .     .     0.54|  0.55 

Le  meilleur  cremerie  .   .     0.53*  0.54* 

Bon  cremerie 0.53*  0.53J 

Le  meilleur,  de  ferme  .    .     0.49  0.50 

PEU    DE   COMMANDES   POUR    L'EX- 

PORTATION;    LE   FROMAGE 

PLUS    FACILE. 

Fromage.  —   Malgre   que   le   prix  du 

fromage  n'ait  pas  change  au  cours  de 

la    semaine,    le   ton    a    ete    plus   facile. 


Ceci  est  le  resultat  de  la  diminution 
des  achats  pour  I'exportation,  a  cause 
des  troubles  ouvriers  que  Ton  appre- 
hende  en  Angleterre.  A  28[/2c  il  n'y  a 
eu  qu'une  seule  vente  de  1,150  boites 
a  Picton.  Les  arrivages  de  fromage 
pour  la  semaine  finissant  le  19  juillet 
1919  ont  ete  de  44,748  boites,  soit  une 
diminution  de  41,593  boites,  compares 
a  ceux  d'il  y  a  une  semaine  et  une  di- 
minution de  39,315  boites  pour  la  me- 
me semaine  de  I'an  dernier.  Le  total 
des  arrivages  depuis  le  1er  mai  a  date 
accuse  une  diminution  de  11,121  boi- 
tes, compares  a  ceux  de  la  periode  cor- 
respondante  de  I'an  dernier.  Les  ex- 
portations de  fromage,  la  semaine  der- 
niere furent  de  80,761  bottes,  ce  qui 
montre  une  diminution  de  26,066  boi- 
tes, compares  aux  exportations  de  la 
semaine  precedente. 
Nous  cotons: 

Gros,  la  lb 0.32 

Twins,  la  lb 0.32  0.32* 

Triplets,  la  lb 0.32 

Stilton,  la  lb 0.35 

Fancy,  vieux,  la  lb.   .    .    .     0.35  0.36 

LA     DEMANDE     POUR     LES    OEUFS 

EST   BONNE  et   LES   PRIX 

SONT    FERMES. 

Oeufs.  —  Les  cultivateurs  sont  ap- 
paremment  occupes  actuellement  a 
leur  travail  de  ferme,  et  c'est  proba- 
blement  la  raison  pour  laquelle  ils 
s'interessent  moins  aux  envois  d'oeufs. 
En  meme  temps,  on  dirait  que  les 
quantites  d'oeufs  disponibles  sont  con- 
siderables, mais  que  les  consignations 
sont  expediees  moins  regulierement. 
La  demande  reste  excellente  pour  les 
meilleures  categories  et  les  prix  ont 
avance  de  1c  pour  les  No  1  et  les  oeufs 
de  choix.  Les  oeufs  frais  se  sont,  dit- 
on,  vendus  jusqu'a  60c. 

Voici   les  prix  du   gros: 

Strictement  frais 0.58 

De  choix 0.55 

No  1 0.50 

No  2 0.43 

MOINS   DE   STOCK    POUR    L'ENTRE- 

POSAGE;    LES   VOLAILLES   AR- 

RIVENT   DE    LA   CAMPAGNE 

EN  QUANTIE. 

Volailles.  —  II  y  a  eu  une  grosse  di- 
minution dans  les  approvisionnements 
d'entreposage  et  cela  est  du  aux  gros- 
ses commandes  regues  pour  I'exporta- 
tion. II  y  a  une  augmentation  marquee 
dans  les  arrivages  des  volailles  vivan^ 
tes,  a  I'exception  d'une  ligne  ou  deux, 
comme  les  dindes,  par  exemple.  Les 
prix  n'ont  pas  subi  de  changement. 
LE  POISSON  DE  MER  EN  PETITE 
QUANTITE;  LES  PRIX  S'AF- 
FERMISSENT. 

Poisson.  —  La  caracteristique  de  la 
semaine  a  ete  une  diminution  dans 
les  arrivages  de  la  cote  de  I'Atlanti- 
que.     On   I'attribue  au   mauvais  temps 


et  a  une  vague  de  froid.  Comme  con- 
sequence, il  n'y  a  pas  eu  de  gros  arri- 
vages de  poisson,  vu  que  la  peche  a 
ete  petite.  Ceci  s'applique  surtout  au 
hadock,  a  la  morue  en  tranche  et  au 
maquereau.  Les  affaires  sont  assez 
bonnes  pour  la  saison. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dor6 0.20 

Anguilles,  la  lb 0.10 

Bullheads  (pr6par6es) 0.15 

Gaspereaux,  chacun 0.07 

Haddies 0.12  0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.0S 

Fletan,  Est 0.23  0.24 

Fletan,  Ouest 0.23  0.24 

Morue,   tranchee 0.10 

Morue   pour  le   marche    .     0.06*  0.07 

Carrelets 0.08 

Crevettes 0.40 

Petit  brochet  (pike),  la  lb.     0.12  0.13 

Homards  vivants  ....  0.45  0.50 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.30  0.32 

Saumon  de  Gaspe  ....     0.35  0.40 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.16 

Poisson  blanc 0.18 

Truite,  de  ruisseaux 0.40 

L'EPICERIE. 
Le  commerce  de  gros  est  moins  ac- 
tif  actuellement  qu'il  ne  I'ait  ete  de- 
puis quelque  temps,  par  suite  du  fait 
que  la  majorite  des  voyageurs  des 
maisons  de  gros  sont  en  vacances. 
Les  changements  de  prix  pour  cette 
semaine  ne  sont  pas  remarquables, 
bien  que  la  tendance,  comme  toujours, 
soit  vers  la  hausse  pour  plusieurs  li- 
gnes.  La  plus  grande  fermete  regne 
dans  toutes  les  lignes  de  commodites. 

La  demand  d'exportation  pour  le 
cacao  et  le  chocolat  qui  a  ete  forte  et 
la  diminution  des  approvisionnements 
locaux  qui  en  est  results,  sans  comp- 
ter la  bonne  demande,  ont  fait  monter 
le  cacao  de  2c  a  3c  la  livre.  Le  marche 
reste  fort  tout  comme  celui  du  sucre 
qui,  dit-on,  a  aide  a  cette  avance. 

Les  conserves  de  fruits  sont  pour 
ainsi  dire  hors  d'atteinte,  tant  sous  le 
rapport  du  prix  que  sous  celui  de  la 
quantite.  La  grosse  demande  pour 
I'exportation  a  epuise  les  approvision- 
nements, et  le  peu  de  conserves  nou- 
velles  qui  sont  arrivees,  ne  consis- 
taient  qu'en  fraises  que  I'on  offrait  a 
des  prix  tres  eleves.  Ces  conserves 
ont  subi  une  avance  de  $5  la  douzaine, 
pour  les  boites  No  2.  Les  autres  fruits 
ne  sont  pas  encore  arrives,  mais  la 
hausse  de  leurs  prix  sera  dans  la  me- 
me  proportion. 

Le  saumon  en  boites  est  en  deman- 
de, mais  il  n'y  en  a  pas  beaucoup  ici. 
On  attend  I'arrivee  d'approvisionne- 
ments  de  saumon  rouge  d'Alaska.  Ce 
saumon  arrive  de  Seattle  et  il  provient 
des  stocks  de  poisson  que  le  gouver- 
nement  americain  detenait.  Son  prix, 
dit-on,    sera    tres    raisonnable.      II    est 
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impossible     d'avoir     actuellement     du 
saumon  empaquete  cette  annee. 

Les  thes  et  les  cafes  restent  forts 
et  I'on  peut  s'attendre  a  des  avarices 
d'un  moment  a  I'autre.  La  demande 
est  bonne  pour  ces  deux  breuvages. 

L'avoine  roulee,  par  suite  de  la  fer- 
mete  du  marche  de  l'avoine  dans 
I'ouest,  qui  est  le  facteur  dominant, 
est  plus  forte  et  Ton  note  une  avance 
a  $4.75  le  sac.  Les  epices  sont  tres 
fermes  egalement,  et  des  avances  ne 
sont  pas  improbables. 

Les  prix  des  fruits  sees  de  Califor- 
nie  montrent  une  hausse  de  3c  a  5c  la 
livre.  Comme  les  fruits  nouveaux  ne 
sont  pas  encore  arrivee,  les  prix  du 
marche  local  sont  stables,  mais  des 
avances  se  produiront  afin  de  faire  un 
rajustement. 

LE    BORAX    ET    L'EMPOIS    MON- 
TENT. 

Borax,  empois.  —  Des  avances  ont 
ete  faites  sur  le  borax.  Le  prix  actuel- 
lement pour  le  borax  en  morceau  est 
de  12c  la  lb.  et  celui  du  borax  en  pou- 
dre  est  de  $10.75  pour  le  baril  de  336 
lbs. 

Tous  les  empois  a  buanderie  et  de 
cuisine  ont  monte  d'un  demi-cent.  On 
attribue  cette  hausse  aux  augmen- 
tations continuelles  du  ble-d'lnde  ces 
dernieres  semaines. 

Iles    RAFFINERIES    TRAVAILLENT 
A    LEUR    PLEINE    CAPACITE. 

Sucre. — En  travaillant  a  leur  pleine 
capacite,  comme  elles  le  font  actuelle- 
ment, les  raffineries  paraissent  pren- 
jdre  soin  des  grosses  demandes  pour 
le  sucre.  Par  suite  du  fait  que  le  com- 
merce de  I'exportation  est  a  leur  dis- 
position dans  le  moment,  les  raffi- 
neurs  peuvent  faire  travailler  leur 
usine.  donner  de  I'emploi  continuel  a 
ileur  personnel  et  le  cout  de  la  produc- 
tion en  consequence  n'a  pas  augmente. 
Le  marche  reste  ferme  sans  change- 
ment. 
i     Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Ktlantic,  extra  granule    ....     9.95 

Icadia,  extra  granule 9.95 

IHSt.  Lawrence,  extra  granule  .    .     9.95 

ianada,  extra  granule 9.95 

Dominion  cristal  granule   .    .    .     9.95 

Glace,  barils 10.15  10.30 

ilac(S  (boites  de  25  liv.) .   10.55  10.70 
}lac6  (boites  50  livres) .   .  10.35  10.50 

Jlace,  1  livre 11.05 

faune  No  1 9.75     9.55 

aune  No  2  or 9.45     9.55 

Mine  No  3 9.35     9.45 

3n  poudre,  barils   ....   10.05  10.20 

3n  poudre  50s 10.15  10.50 

EH  poudre  25s 10.35  10  60 

hibes  et  d<§s,  100  lbs.  .  .  10.55  10.65 
ubes,  boites  de  50  lbs.  .  10.65  10.75 
lubes,   boites   25   livres    .    10.85  10  95 

'ubes,  paq.  2  lbs 11.95  12  05 

In  morceaux  Paris,  barils  .   .   .   10.55 

100  lbs 10.65 

boites  50  lbs  .   .   .   10.75 
boites  25  lbs  .   .   .   10.95 


cartons  5  lbs  .   .   .  11.70 

cartons  2  lbs  .   .   .  12.45 

Crystal  Diamond,  barils   ....  10.55 

"       boites   100   lbs.  10.65 

boites    50   lbs..  10.75 

boites    25   lbs..  10.95 

LES  PRIX  DES  CONSERVES 
NOUVELLES. 
Conserves.  —  Les  fabricants  de  con- 
serves ont  annonce  quelques  prix  aux 
marchands  de  gros  pour  certaines  li- 
gnes  de  legumes  et  de  fruits.  Ces  prix 
couvrent  les  tetes  d'asperges  que,  dit- 
on,  I'on  livre  au  taux  de  54  pour  cent 
des  commandes.  Les  epinards  sont  li- 
vres au  taux  de  20  pour  cent  des  com- 
mandes; les  ananas  tranches  et  en- 
tiers,  de  17  a  25  pour  cent  des  com- 
mandes; la  rhubarbe  (en  gallons)  a  60 
pour  cent;  tandis  que  les  fraises  dans 
le  sirop  epais  auront  une  livraison  de 
100  pour  cent.  La  temperature  chaude 
a  restreint  le  rendement  des  premieres 
recoltes  et  I'on  rapporte  que  les  recol- 
tes  dernieres  sont  meilleures.  Le  ren- 
dement des  pois  et  des  tomates  est 
desappointant,  dit-on.  On  peut  encore 
se  procurer  des  tomates,  mais  la  dis- 
tribution de  presque  tous  les  fruits  et 
legumes  a  ete  faite  sur  une  grande 
echelle.  Rien  pour  ainsi  dire  n'a  man- 
que pour  le  commerce  de  I'exporta- 
tion. Un  marchand  de  gros  a  legere- 
ment  augmente  les  prix  des  conserves 
de  pois. 

CONSERVES  DE   FRUITS 

Nous    cotons: 

Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40    1.65 

I\  mines,  lis  .  doz 1.80     1.95 

Pommes.  gall.,  do/. 5.25 

2.40 
4.00 
13.00 
3.20 
3.00 
2  so 


2.90 


Blueberries,  2s 

Groseilles,  ooires,  2s.  doz 

gallon.   dOZ.    .     . 

Cerises  rouges,  doz.  .    .   . 

Gooseberries,  2s.  doz 

Gooseberries,   2s.    (seaux)   2 

P6cb.es,  20  onces,  doz 

P6ches,  No  2 2  no  3  00 

Peches.   2'.. 3.75  4.00 

Polres,   2s 2.50  2.90 

Polres,  2%s 3.25 

2s.   (sirop  clair) .    .    .    .  1.90 

Annanas  (gratte  el  tranche^  2s.  3.60 

Annanas  2'^s 4.50 

Prunes,  Lombardie  ....  2.00  220 

Reines  Claudes,        ver- 

tes,  2s 2.45 

Reines-Claudes     (sirop 

clair)    2s 2  00 

Framboises,   2s 4.00  4.25 

Framboises,  2l£s 2.60 

Fraises,  2s -1  2:.  4.50 

LEGUMES 
Asperges  (americaines  vor- 

tes),  doz.  2%s 5.75 

Vsperges  importers,  2%s..   4.85  5.25 

Feves,   Golden   Wax    .    .    .   1.95  2.00 

IVves.    Refugee 1.75 

Betteraves,   2  liv 1.40  1.42} 

Betteraves,   2  liv 0.95 

Carottes  (tranchees),  2s.   .   1.45  1.75 

BlS-d'Inde  (en  epis)   gal.    .  7.25  7  r,o 

Epinards,   3s 2.85 

Epinards  Californie,  2s   .   .   3.15  3.50 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates.   2%S 2.10 


Tomates,  3s 1.95  2.10 

Tomates,  gallons 6.00  7.02} 

Citrouille,    2y2s.    (douz.)    1.10 

Citrouille,  gallon    (douz.)    3.25 

Pois,   standards 1.45  1.55 

Pois,  early  June 1.60  1.67* 

Pois.  tres  fins,  20  oz.   .    .    .   2.30  2.40 

Pois,  2s.,  20  oz 1.57J 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr£es,  boites  2  liv 2.75 

Olives    (en   barils,   49   gallons  a 

vin)  gall 1.35 

SPECIALITES 

Le  gallon 

Huile   d 'olive    (pure),  boites  de 

1  gall 4.60 

Huile  d'olive    (pure),  boites  de 

Vi  gall 5.40 

Huile  d'olive    (pure),  boites  de 

5  gall 4.20 

aux    tomates,    caisse    de 

100   boites 32.00 

aux    tomates,    caisse    de 

200  boites 33.00 

Pate  aux  tomates,  12-10  lbs  .  39.00 
Huile    a    salade     (barils    de    50 

galls)   le  gall 2.50 

Huile    a    salade     (bidon    de    5 

gall.),  le  gall 2.50 

SAUMON 


Sock  Eye,  48/ls 

Sock  Eye,  96/y2s 

Red  Spring,  4S  Is.  doz.  .  . 
Red  Spring.  96/^s.  doz.  .  , 
Red  C(  hoes,  48/ls.  doz.  .  . 
Perl  Cohoes.  96  !»s.  doz.  . 
Pink  (rose).  48  Is.  aoz.  .  . 
Pink  96/%S.  doz.    . 

White  Spring,  48/ls.  doz.    . 
Chums  blancs,  48/ls.    doz.    . 
('hums  blancs,  96/y2S.  doz. 
Maquereau,   48/ls.   plate    .    . 
Harengs,  48/s.    (sauce    tomate) 
Harengs    fumes,     is  is    (sauce 

tomate) 

Haddock,  48  y,s.  doz.  .  . 
Haddock,  48  Is.  doz.   .    .    . 

Clams,    is    iL.s    doz 

Huitres,  21.  10  onces.  doz. 
Hu  ties.    24.      5   onces,   doz 

Homards,  48  '.a 

Crevettes,  48  '4%  onces  .  . 
Crevettes,  24  S'a  oncos  .  . 
Sardines  Brunswick,  caisse 
Sardines  canadionnes    a    1'huile 

d'olive looofi 

Viande    de    crabe     (japonaise) 

douz 

Clams    (riviere)    (1  lb.)   douz.    . 


4  45 
2.50 
4.40 
2.45 
3.50 
1.80 
2.55 
1.30 
240 
2.15 
1.15 
2.40 
2.15 


2.15 
1.95 

330 
205 

1  25 
2.55 
8.25 

2  55 
4  85 
0  25 


20  on 


o.r.o 

1.90 


PAS  DE  BAISSE  POUR  LES  FEVES. 

Feves.  —  Les  prix  des  feves  ont  ete 
maintenus  et  bien  que  le  mouvement 
n'ait  pas  ete  considerable,  le  commer- 
ce est  bon  pour  la  saison.  Les  meil- 
leures varietes  de  feves  sont  les  favo- 
rites et  I'approvisionnement  baisse 
graduellement. 

Nous   cotons: 

Feves    canadiennes,   tribes 

a  la  main,  le  boisseau    .    5.00  5.60 

Colomhie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0  10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(OS  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 
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LES  VENTES  DE  PEANUTS  SONT 
CONSIDERABLES;  LES  AMAN- 

DES  SONT  RARES. 
Noix.  —  La  rarete  des  noix  sur  ce 
marche  n'est  pas  une  possibilite  eloi- 
gnee.  L'Angleterre  a  fait  de  gros 
achats  de  peanuts  dont  la  valeur,  dit- 
on,  s'eleve  a  $2,000,000.  Ces  achats 
auront  un  effet  marque  sur  les  appro- 
visionnements  disponibles.  Les  aman- 
des  sont  difficiles  a  obtenir.  La  situa- 
tion semble  en  etre  arrivee  au  point 
ou  les  approvisionnements  d'Amerique 
sont  les  seuls  disponibles. 

Amandes,   la  lb 0.23 

Amandes  (ecalees)    ....   0.55  0.56 

Amandes   (Jordan) 0.70 

Noix  du  Bresil   (nouvelles)    ....  0.20 

Noix  du  Bresil    (med.)    .    .    0.15  0.17 

Avelines    (Sicile).   la   lb.    .   0.27  0.30 

Avelines    Barcelone 0.31 

Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Peanuts    (roties)    — 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32  0.35 

Jumbo 0.19  0.20 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Ecalees   No    1,    Espagnoles  0.19  0.20 

Ecalees  No  1 0.15  0.15* 

Ecal6es  No  2 0.14 

Peanuts    (salves)   — 

Fancy  entieres.  la  lb 0.38 

Fancy  cassees,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,   po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,      Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix  (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles     de     Na- 
ples)     0.23  0.25 

Noix  (Scalees) 0.78  0.80 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30  0.33 

LA  RECOLTE  DES  RAISINS  ET  DES 
PECHES   EST   BONNE. 

Fruits  sees.  —  L'interet  se  concen- 
tre sur  la  recolte  nouvelle  des  fruits 
sees  et  il  y  a  une  bonne  indication  que 
la  recolte  des  raisins  sera  considera- 
ble. Par  suite,  I'on  s'attend  a  une 
meilleure  base  de  prix  et  le  commerce 
recevra  avec  plaisir  de  plus  gros  ap- 
provisionnements si  les  conditions 
continuent  d'etre  favorables.  On  s'at- 
tend, en  certains  quartiers,  a  ne  pas 
voir  de  hausse  de  prix  pour  la  saison 
prochaine.  On  rapporte  que  les  pers- 
pectives des  peches  sont  meilleures. 
Les  pruneaux  sont  rares  actuellement 
et  il  y  a  penurie  de  stock,  seules  de 
petites  quantites  etant  disponibles. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy 0.30 

Pommes  (evaporees) 0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16  0.18 

Poires 0.25 


Pelures  (anciennes)  — 

Citron 0.45 

Lemon '  0.36 

Haisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18  0.20 

Malaga  pour  la  table,  boite  d.e 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16   onces    .    .    .  0.17  0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,    loose,    3    couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepine  de  choix,  12  onces    ....  0.12 
Epepine  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepin6  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 

sans   pepins,   bleached,   15 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins   (fancy) 0.17 

Valence,   choisi 0.11  J 

Valence,   4  couronnes,   par 

couches 0.11* 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27*  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces 0.16* 

Boites  de  50  lbs,  loose  .  .  0.20  0.23 
Paquets  de  15  onces  .  .  .  0.20*  0.23 
Paqts.  8  onces    (20  paqts).  2.00"   2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces    (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de  Calf,  (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.50 

Dattes     Dromadaires      (36- 

10s) 7.75 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior     0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Prunes — 
Californie  (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....  0.22 

80-90s 0.19 

90-lOOs 0.15  0.17 

100-120s 0.14 

HAUSSE    GENERALE    PROBABLE 

SUR  LES  RIZ. 
Riz.  —  Tout  indique  un  affermisse- 
ment  des  prix  des  marchands  de  gros 
pour  les  riz.  Ces  dernieres  semaines, 
il  y  a  eu  de  frequentes  revisions  vers 
la  hausse  et  il  y  a  eu  a  I'exterieur  un 
affermissement     pour     justifier     celui 


d'ici.      Un   marchand   rapporte   qu'il   of- 
fre  actuellement  du  riz  brise  a  $7,  afin 
de    contrecarrer     la    tendance     vers    la 
hausse  pour  les  varietes  regulieres. 
Nous   cotons: 

Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 15.00 

Honduras 15.00 

Siam 9.75 

Siam  (fancy) 11.00  11.75 

Rangoon   "B" 10.75  11.00 

Rangoon  "CC" 11.50  10.75 

Pakling 11.00 

Mandarin 11.75 

Tapioca,   la  lb.    (seed)    .   .  0.12       0.12.1 

Tapioca    (flake) 0.12! 

Tapioca    (pearl)    ....  0.12       0.12* 

LES     APPROVISIONNEMENTS     DES 
PRODUITS  DE    L'ERABLE   SONT 

CONSIDERABLES. 
Produits  de  I'erable,  miel.  —  Les 
cultivateurs  et  ceux  qui  fabriquent  le 
sucre  et  le  sirop  d'erable  detiennent 
de  gros  approvisionnements  sur  une 
base  tres  ferme.  Comme  question  de 
fait,  il  est  impossible,  semble-t-il,  de 
se  procurer  du  sucre  au-dessous  de  30c 
la  livre  et  meme  ce  prix  est  demande 
pour  de  grosses  quantites.  Le  mouve- 
ment  a  ete  peu  considerable.  Le  mar- 
che du  miel  reste  sans  changement. 
Nous   cotons: 

Sirop  d'erable — 
Boites  de  13%  lbs   (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites  10  livres,  6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,  12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boites  2%  livres,  24  a  la  cais- 
se, la  caisse 21.30 

Sucre  d'erable    (nominal) .   0.27     0.32 

Miel  clover:  — 

Comb  (fancy) 0.30 

Comb  (No  1) 0.28 

En  boites,  60  livres 0.26 

En  seaux  30  livres 0.27 

En  seaux  10  livres 0.28 

En  seaux  5  livres 0.28 

Miel    Buckwheat    —   boites    ou 

barils 0.19     0.20 

LES    SIROPS     MONTENT;     LA     ME- 
LASSE    SANS   CHANGEMENT. 

Sirops,  melasse.  —  Une  hausse  a  ete 
faite  sur  le  prix  des  sirops  de  ma'is, 
dore  et  blanc.  Cette  hausse  a  ete  d'un 
demi-centin  la  livre  pour  les  paquets 
a  la  pesee  et  de  30c  la  caisse,  par  cais- 
ses.  La  demande  pour  la  melasse  n'est 
pas  aussi  considerable  et  il  n'y  a  pas 
de  facilite  pour  la  base  du  prix.  On 
dit  que  les  approvisionnements  sont 
raisonnables,  mais  pas  excessifs. 

Le  sirop  de  cannes  de  Lyle  en  boi- 
tes de  2  lbs  est  rendu  a  $17.00  la  cais- 
se, ou  $3.80  la  douzaine. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl^-d'Inde:  — 
Barils,  environ  700  livres    .    .    .     0.08] 

%  baril 0.08* 

Kegs 0.08; 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 
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Boites    de   10   livres,    caisse    V2 

doz.,  la  caisse 5.75 

Boites    de    20    livres,    caisse    V2 

doz.,  la  caisse 5.70 

2  galls.,  seau  25  liv.,  chaque   .    .  2.60 

3  galls.,  seau  38  V£  liv.,  chaque.  3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .    .  6.25 

Sirop  de  ble"-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  V2  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,   Vi   douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne   (crystal  Diamond): 
Boites    2    livres,    2    douz.,    a    la 

caisse 7.00 

V2  barils,  les  100  livres  ....  10.00 

Barils,  les  100  livres 9.75 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).  4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
llle  de  Montreal- 
Puncheons    0.98  1.03 

Barils 1.01  1.06 

y2  barils 1.03  1.08 

Melasses  Antigoa — 

Puncheons 0.96 

Barils 0.98 

LES  GINGEMBRES  A  LA  HAUSSE; 
LE  POIVRE  BLANC  FERME, 
Epices.  —  Une  base  decidement  a 
la  hausse  caracterise  les  gingembres 
dont  le  prix  a  augmente  sur  les  mar- 
ches exterieurs.  Ici,  e'est  probable- 
ment  un  signe  d'un  changement  vers 
des  prix  plus  eleves.  Le  poivre  blanc 
est  de  nouveau  plus  ferme  et  la  creme 
de  tartre  par  suite  de  sa  rarete  est 
restee  sur  la  base  elevee  mentionnee 
la  semaine  derniere.  Le  marche  de 
toutes  les  lignes  d'epices  est  fort. 

Allspice 0.20     0.22 

Cassia 0.32     0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.45  0.55 

("nine   de   tartre    (franchi- 
se,  pure) 0.75  0.80 

AmSricaine  (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Gingembre 0.28  0.38 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.30 

Macis 0.80  1.00 

Epices  meiangSes    ....   0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....   0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.60  0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.45  0.50 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....   0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux  ou  en  poudre) .    ...  1.30 
Qraine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi   (carraway)   holl.  no- 
minal   0.75  0.80 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Qraine    de     moutarde,    en 

vine 0.35  0.40 

Graine   de   ceJeri,   en   vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Nnix  de  coco   filamenteu- 

se.  en   seaux 0.21  0.23 

Piments.  entiers 0.20  0.22. 


LES      THES      IMPORTES      SE      VEN- 

DRONT    BEAUCOUP    PLUS 

CHER. 

Thes.  —  Tous  les  rapports  recus  du 
Japon  indiquent  la  force  deja  obtenue 
par  le  the  dans  ce  pays.  Les  prix  sont 
dectines  a  monter  sur  les  importations 
de  ce  pays  et  toutes  les  tendances  sont 
vers  raffermissement.  La  perspective 
est  satisfaisante,  mais  le  commerce 
actuel    est  quelque    peu   tranquille. 

Mous   cotons: 

Pekoe,  Souchongs,  la  lb.  .  0.45  0.47 

Pekoes,  la  lb 0.49  0.52 

Orange   Pekoes 0.53  0.55 

The"s  Japon — 

Choix 0.65  0.75 

Early  Picking 0.55  0.65 

Javas — 

Pekeos 0.39  0.41 

Orange  Pekoes 0.44  0.47 

Orange  Pekoes  brise"   .    .    .   0.40  0.43 

Les  qualites  inf^rieures  de  th£s  bri- 
sos    peuvent    etre    obtenues    des    mar- 

i -hands    de     gTOB   sur    demande  a    des 
prix  raisonnables. 

LE      CAFE      MONTE      ENCORE;      SA 
POSITION    EST    FERME. 

Cafe,  cacao.  —  Une  hausse  d'un 
demi  a  deux  centins  la  livre  est  deve- 
nue  en  vigueur  sur  le  cafe.  Cette 
hausse  est  devenue  necessaire,  d'apres 
les  importateurs,  par  suite  de  la  force 
des  marches  du  Sud.  On  dit  aussi  que 
les  prix  d'ici  devraient  etre  plus 
eleves   qu'ils    ne    le   sont   actuellement. 

Nous  cotons: 

Bogotas,  la  lb 0.43     0.45 

Jamaica,  la  II) 0.38     0.40 

Maracaibo,  la  lb 0.38    0.42 

Mocha    (types  i 0.42     0.45 

Mexicain,  la  11) 0.42    0.44 

Rio.  la  lh 0  36     0.38i 

Santos.  Bourdon,  la  lb,  .    ,  0. 13    0  15 
Santos,  la  lb 0.42    o.44 

Cacao — 
c  icao    en    vras,    barils   de 

200  lbs.  la  lb 0.24 

C  icao,    barils    de    100    lbs, 

la  U) 0.25 

Cacao,    boites    de    50    lbs, 

la  lb 0.26 


VENTES    PAR     HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  cei-x  des  demandeurs,  les  sui- 
vants  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive    en   dernier   lieu. 

Majorlc  Archambaull  vs  Arthur  Milot, 
28  juillet,  11  a.m.,  1049  Orleans, 
Trudeau, 

\V.  Mint/,  vs  M.  Abr.iinovitch  el   al.,  29 

juillet,    Ki    a.m.    2SS    Colonial.    Lau- 

zon. 
Ritz    Shoe    Co.    vs    Sam.     Siganoff,    2S 

juillet.      11     a.m..      6.r>2      St-Laurent. 

Beau  pre. 
J.  A.  Jacobs  vs  Jos.  Ledoux,  29  juillet, 

Kt  a  in  .  342  Cadieux,  Beaupre. 
Vincent   Tcrranto  vs  Mme  L.  Blanche 

Polrier  el  vir,  28  juillet,  11  a.m.,  6uo 

LH-Lauient,   Robitaille. 


Camille  Campbell  vs  Leo  Donat  Cote. 
28  juillet,  11  a.m..  72a  Woodland. 
Desroches. 

Julien  Garage  Regd.  vs  J.  H.  Martin. 
28  juillet,  10  a.m.,  914  Notre-Dame 
ouest,   Desroches. 

R.  E.  Ronaldo  vs  S.  E.  Lery.  28  juillet, 
10  a.m.,  2190  Esplanade,  Desroches. 

W.  Bessette  vs  Ernest  Brosseau,  28 
juillet,  11  a.m.,  1249a  Papineau.  N'or- 
mandin. 

R6v.  H.  Lanthier  vs  P.  R.  Charlebois, 
28  juillet.  10  am.  2420  Christophe 
Colomb.  Aubin. 

Onesime  Gauvreau  vs  Jos.  V^zina,  30 
juillet.  11  a.m..  12sf(  Ethel,  Trudeau. 

Roch  Henri  vs  Ernest  Poirier,  30  juil- 
let. 10  a.m..  1016  Ontario  E.,  La- 
plerre. 

C.  P.  Fabien  vs  J.  L.  Rainville.  28  juil- 
let.  11  a.m..   343   Beaumont,   Dorion. 

Dr  A  G.  Murphy  vs  G.  B.  Byford,  28 
juillet.  11  a.m..  295  St-Urbain.  chain- 
bre  u.  Lauzon. 

P.    A.    Boucher   vs    E.    D.    Strachan.    30 
juillet.    11   a.m..    L20    St-Jacqu< 
lets  <le  Mairn  Turner.  T.S..  Lauzon. 

Lachine  Hawser  Furnishing  vs  P.  Pri- 
meau,  3d  juillet.  10  am..  659  Saint- 
Ambroise,    Lauzon. 

•I  Margolese  vs  Felix  Paquet,  28  juil- 
1"'.  11  a.m.,  6447  Lajeunesse,  Lau- 
zon. 

J.  Margolese  vs  Felix  Paquet,  30  juil 
let.   11   a.m..  6395   Herri.   Lauzon. 

■  I      P     .McLaren     Belting     Co.,    Ltd.     vs 
Sam     Pompkins   et    ah.    31    juillet     l 
a  m  .   326a    Clarke.   Marson. 


ABANDON    JUDICIAIRE 

Par    .las     Wm,    Devenish.    de    Verdun. 
(Verdun   Wholesale  Grocery  Regd  I 
n    P,  Anderson,  gardien  provisoire. 


CURATEURS 


Frcs.   Dumouchel,   Verdun,  A.   o.   cha- 

llfoux,  curateur. 
Myer   Lawson,   Montreal,      p.    i.    Tur- 

geon,    curateur. 


AVIS    DE     DIVIDENDE 

.Merit  Shoe  shops  Ltd  ,  un  dlvidende 
payable  le  4  aout.  par  A.  Jeannotte 
et    .1.   A.    Mireault,   liquidateurs. 

Pharmacie  Dechene  (Thos.  Dechene), 
Shawinigan  Falls  &  Quebec,  un  pre- 
mier et  dernier  dlvidende  payable 
h-  -i  aout,  par  lb  nri  Bisson  el  V. 
Lamarre,  curateurs. 


AUTORISEE      A      FAIRE      AFFAIRES 
J.  G.   White   Engineering  Corp. 


EN    LIQUIDATION 


Union   St-Josepb  des  Trois-Rivieres 


DEMANDES     EN     SEPARATION     DE 
BIENS. 


Exilia     Pelland,  de    Berthier,   vs  Jos. 
Buron. 

Margaret    Ann.    McDermott    vs   Ernest. 

David    Strachan.    Montreal. 
M   Lse  Morin,   Quebec,  vs  Ernest  B6- 

langer. 
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BAKERS  COCOA 

BAKERS  CHOCOLATE 

Procurent  de 
bons  clients  et 
les  conservent 

Ce  sont  les  produits  sur 
lesquels  on  peut  le  plus 
compter,  vendus  avec 
une  garantie  reelle  de 
purete  et  de  quality  su- 
Trode-Mark  Perieure;  pr<§par<§s  en 
conformity  avec  les  lois  des  pro- 
duits alimentaires  purs;  ils  se  ven- 
dent  couramment  et  assurent  un 
rapide  ecoulement  de  stock. 

WALKER  BAKER  &  CO.,  Ltd. 

Montreal,  Canada 
Dorchester,  Mass. 

Fondee  en   1780 

License   de   la   Commission   des   Vivres 
du  Canada  No  11-690 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 

Pondus  et   Plume 

Demanded  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Exige  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE    &    LAPOINTE 

Enr. 
287   rue   Adam,   MAISONNEUVE 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon   Sour 
Cherry   Cream 
Champagne    Kola 


Cidre    Champagne 

Cidre   de   Pomme 

Eau   Minerale 

Fraise 

Orange 

Siphon,   Etc. 


35  rue  Frontenac,  ffiraoNB 


LASALLE  256 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri^taire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,    $3.50    et 

$4.00   pa 

p  jour. 

Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasin. 

BRODIE   &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  436 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  St  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  prefer,  Reglements  d-  fail- 
lite  et  d'j  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TROTS-RIVIERES 


LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS     EN     COUR     SUPE- 
RIEURE 


Emile    Bariteau    vs    N.    Camus,    Mont- 
real,   $123. 


St.  Henry  Shoe  Co.,  Ltd.  vs  Frank 
Stifferd,  Montreal,  $50. 

Alice  Asselin  vs  J.  A.  Auirault,  Mont- 
real, lere  classe. 

Pierre  Brcsseau,  vs  F.  X  Goudreau, 
Montreal,    $100. 

L.  P.  Pariseau,  vs  Gedeon  deLaduran- 
taye,   Montreal,   $237. 

Standard  Clothing  Mfg.  Co.,  vs  Hi- 
ram   Adelman,   Winnipeg,    $2,439. 

F.  Tremblay  &  Co.,  vs  Arthur  Va- 
lois,    M.    D.,    Montreal,    $1846. 

Comm.  d'Ecoles  Cote  St-Michel  vs 
Melrose  Gardens,  Ltd.,  Montreal, 
$25. 

Syndicat  St-Henri  vs  Edward  Pal- 
mer,   Montreal.    $370. 

H.  Korenberg  vs  Credit  Stadacona 
Ltd.,    $513. 

M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  P.  Largie,  Mont- 
.  real,    $105. 

T.  Pitre  vs  Leo  Dugas,  Oscar  Dugas, 
St-Isidore    de    Laprairie,    $200. 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  O.  Beaupr<§,  $29. 
M.   L.  H.  &  P.   Co.  vs  A.  Delisle,   $20. 
M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  R.  Decary,  $47. 
A.  Ethier  vs  H.  Ethier,  $36. 
Greater    Montreal    Land    Inv.    Co.    vs 

Vve    Chs   Migneault,    $77. 
L.   Pickard  vs   N.   Gigayer,   $60. 
A.    Boucher   vs    Jones    Bros.,    de   Mtl. 

Inc..    $32. 
Bourdonnais    &    Frere     vs    E.    Caron, 

$20. 
G.   Walker   vs    P.    H.    Kelcher,   $72. 
E.  J.  Castonguay  vs  J.  Tardif  jr.,  $13. 
E.    J.  .Castonguay     vs     A.    Bouchard, 

$13. 
E.  J.   Castonguay  vs  J.   R.   Jubinville, 

$13. 
A.  G.  Strickman  et  al  vs  G.  W..  Hunt, 

$43. 
R.  Chenevert  vs  Frank  Lefebvre,  $11. 


E.  Lavigne  vs  P.  Picard,  $95. 

T.  Jette  vs  A.  Coallier,  $75. 

R.  Corneillier  et  al.  vs   Chs  Brussell- 
mans,    $35. 

S.  Lavery  vs  A.   Deery,  $20. 

J.  L'Heureux  vs  J.  A.  Labreche,  $51. 

Mme  S.  Chouinard  vs  A.  Manelli,  $25. 

Borden's  Farm  Products  vs  E.  Bisail- 
lon,   $23. 
E.  W. Caron  vs  O.  Demers,  $93. 

M.    L.    Longeway  vs    E.   Lynch,   $12. 

P.   Cadieux  vs   A.   Codner,   $40. 

W.  Dunberry  vs  Ephrem  Parent,  $18. 

J.  Lebeau  vs  J.  N.  Desrochers,  $40. 

La  Banque  Nationale  vs  L.  J.  T.  De- 
cary  et   Th£o.   Daoust,   $77. 

J.   S.  Gibb  vs  D.  Robert,  Lachine,  $37. 

Oxe    Ltd.,    vs    Elie    Cossette,    La   Tu- 
que  $10. 

City    of   Westmount     vs     T.    J.   Aske, 
Westmount.    $46. 

S.    Morantz   vs   A.    Barrette,   Chambly 
Bassin,   $53. 

A.    J.    A.    Benoit   vs  Jos.     Faille,    Ver- 
dun, $28. 

M    .Moody   &    Sons    vs    James   Logan 
Huntingdon,  $25. 
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A  PURE 
HARD 


smp 


Tous  les  morceauxde  savon  a  blan- 
chissage  ont  plus  ou  moinsla  meme 
apparence,  mais  ils  different  entie- 
rement  quant  a  la  qualite  et  a  la 
valeur. 

Le  "SURPRISE"  nest  pas  autre 
chose  qu'un  bon  Savon  Solide —  il 
n'est  pas  surcharge  d'ingredients 
inutiles  pour  le  faire  paraitre  gros. 
C'est  la  meilleure  valeur  en  fait  de 
vrai  savon. 

N'acceptez  pas  de  contrefacons. 

The  St.  Croix  Soap  Mfg.  Co 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thyin 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX    SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Fruits  et  Legumes 


EN  GROS 


Commandes  de  la  campagne 
par  telephone,  telegrammes  ou 
lettres,executees  promptement. 

Livraison  spcciale  pour  Montreal. 


NAP.    MORRISSETTE 

IMPORTATEUR 

18   Place  Jacques-Cartier 

MONTREAL 

Tel    Main   845. 


Si  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournlr,  nous  vous 
prions  de  nous  ecrire,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
nstes  de   prix  et  informations  detaillees. 

DOMINION  SALT  CO.,  Limited,  SARNIA,  Can. 

Manufacturiers  et    Expedlteurt 


En    ficrivant   aux   annonceurs,   mentlonnez   "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Tout    le    monde    connait,    Tout    le   monde    achete 


Demande 
considerable 


fi£ 


RIGA 


91 


Vente 


assuree 


»      .  La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.    Garnissez  done  vos  stocks 

AVIS     aUX  d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatif 

r*  •  contre  ce  terrible  fleau. 

V^Ommer^antS  Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 

SOCIETE    DES    EAUX  PURGATIVES    RIGA,    40    RUE    PLESSIS,    MONTREAL. 


ALLUMETTES- 

ET    SEAUX    A.    INCENDIE 

Au  premier  abord,  ce  titre  peut  parattre  un  peu  disparate  sur  la  meme  page,  mais  si  I'on  considere  qu'il  s'agit  ici 
des  allumettes  d'Eddy,  vous  admettrez  facilement  qu'elles  meritent  d'occuper  cette  position,  car  les  ALLUMETTES 
D'EDDY    NE   SONT   PAS   UNE    MENACE    D'INCENDIE. 

LES   ALLUMETTES   "SILENT  FIVE"  D'EDDY 

sont  chaleureusement  recommandees  par  les  agents  et  les  inspecteurs  d'assurance  contre  le  feu.  Le  fait  qu'elles 
s'eteignent  toutes  seules,  les  placent  dans  une  classe  a  part,  et  leur  emploi  joint  a  celui  du  FAMEUX  SEAL)  EN 
FIBRE  DURCIE  D'EDDY  devient  de  plus  en  plus  une  "MESURE  DE  PRECAUTION"  dans  nombre  des  plus 
grandes    usines   du    Canada. 

En  votre  qualite  de  marchand,  vous  etes  interesse  a  la  protection  contre  le  feu.  Placez  en  stock  des  allumettes 
et  des  seaux  en  fibre  durcie  d'Eddy  et  vous  ferez  tout  ce  qu'il  vous  est  possible  de  faire  pour  votre  protection  et 
celle  de  vos  clients. 

THE  E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL,    CANADA. 


la  Le  La 

Qualite     Service    Demande 

Font  que  nos  lignes  de  Biscuits 
et  Bonbons  sont  d'une  valeur 
exceptionnelles  pou;:  tout  mar- 
chand qui  les  tient  en  magasin. 

Essayez-nous  pour  votre  pro- 
chaine  commande 

Demandez-nous  notre  plus  re- 
cente  liste  oui  vous  donnera 
une  idee  des  lignes  que  nous 
manufacturons. 

Nous  accueillerons  avec  plaisir 
vos  demandes  d'informations. 

The  Montreal  Biscuit 
Company 

Manufacturiers  de 
Biscuits   et   Confiseries 

Montreal. 


POUDRES  NERVINES 

DeMATHIEU 

Pour  lous  les  Manx  delete  et  Nevralfle 


Si  settlement  vos  clients  connaissaient 

les   merveilleuses   proprietes  curatives    des 

POUDRES 
NERVINE  DE  MATHIEU 

contre  le  mal  de  tete,  la  n6vralgie  et 
autres  troubles  nerveux,  ils  en  au- 
raient  continuellement  un  paquet  ou 
deux  chez  eux. 

II  n'en  tient  qu'a  vous  de  les  leur  faire 
connaitre.  Et  vous  constaterez  que  les 
Poudres  de  Mathieu  donnent  un  bon 
profit. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 

SHERBROOKE,    QUEBEC. 


En    ecrivant    aux   annoneeurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Plus  de  Rarete  du 
Ble  Souffle 

Nous  avons  a  present  en  abondance  des  grains  souffles.  Depuis  l'incendie  qui 
a  detruit  notre  fabrique  de  Peterborough,  en  decembre  1916,  nous  n'avons  pas 
ete  capables  de  repondre  au  tiers  de  la  demande  pour  le  Riz  Souffle  et  le  Ble 
Souffle. 

A  present,  nous  avons  remedie  a  cela.  Prenez  en  stock  ces  grains  souffles  et 
etalez-les.  II  existe  une  tres  grosse  demande  de  la  part  du  consommateur. 
Faites  savoir  a  votre  clientele  que  vous  les  vendez. 

Annonces  au  Canada 

Les  Grains  Souffles  ont  ete  constamment  annonces  dans  tous  les  principaux 
magazines  canadiens.  De  plus,  des  centaines  de  milliers  de  magazines  des 
Etats-Unis  apportent  ces  annonces  ici. 

Nous  avons  continue  cette  publicite  lorsque  nous  ne  pouvions  pas  repondre  a 
la  demande  canadienne,  afin  d'etre  prets  quand  le  temps  arriverait. 
C'est  le  bon  temps  pour  vous  de  vous  rendre  compte  de  la  demande  latente  qui 
existe.    La  demande  pour  les  Grains  Souffles  est  sans  precedent. 

Une  demande  sans  precedent 

La  derniere  augmentation  de  la  consommation  est  remarquable. 

Chaque  client  est  un  gros  consommateur.    Le  profit  de  l'epicier  s'elevera  en 

moyenne  a  $10  par  annee  par  client. 

Faites  savoir  a  vos  gens  qu'ils  peuvent  avoir  les  Grains  Souffles,  et  cette  ligne 
sera  1'une  de  vos  plus  profitables  lignes  de  cereales. 

Le  Ble  Souffle  —  Un  Favori 

Depuis  un  an  et  demi  nous  n'avons   pas   ete   capables   de   fabriquer   du   Ble 
Souffle  au  Canada.    Nous  ne  fabriquions  que  du  Riz  Souffle.    De  sorte  que  la 
vente  des  grains  souffles  a  du  etre  remplacee  par  celle  du  Riz  Souffle. 
Mais  le  Ble  Souffle  est  le  grain  favori  pour  etre  servi  dans  des  bols  de  lait. 
Aux  Etats-Unis,  la  demande  a  pris  des  proportions  enormes.    Ce  sera  la  meme 
chose  au  Canada — et  rapidement  encore. 

Poussez  la  vente  du  Ble  Souffle.    II  doublera  vos  ventes  de  Grains  Souffles. 
Commandez  les  deux  et  etalez-les.    Soyez  le  premier  dans  votre  voisinage  a 
faire  savoir  aux  gens  qu'ils  ont  ete  remis  sur  le  marche. 

The  Quaker  Qai$  Company 

Peterborough  et  Saskatoon. 

CANADA. 
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POUR  LE  TEMPS  DES  CHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

tr^?tecte°  By  a  PERP£nRD 
TR«OE  MARK.  ENTERED  ACCORD 
'NG  TO  ACT  OF  PARLIAMENT 
?LC*NAOA  IN  THE  YEAR  ONE 
JHOUSAND  EIGHT  HUNDRt" 
W0  SEVENTY-FOUR  BY 
.ROSENHEIM  &  JONAS. 
oV-HE  OFFICE.  OF  THE  MINISTER 
^AGRICULTURE  UNDER  N?* 
ff°523  IN  THE  TRADE  MAB* 
REGISTER 

ltlV&  MANUFACTURING^ 
W|||LESS  SELLING  IMITATE 
Fuu  ,BE  PROSECUTED  TO  T" 
ULL  EXTENT  OF  THE   LAW 

HENR|  JONAS  &  C° 

S°LE     PBOPRI"0"5 

MONTREAL 


-flft  MESS/A/4 

■-EmonSe  powder 


1 


R°SENHEIM8J0NA5 

.      ocTtf-'cX. 

Montreal 


most  practical  thwo 

Fob  EVENING  PARTIES 
ANO  FAMILY  USE, 


TOUT  EPICIER  DEVRAIT  SE  PREMUNIR    DE    LA   FAMEUSE 

POUDRE  MESSINA 

QUI  PERMET  DE  PREPARER  LA  PLUS    DELICIEUSE  DES  BOISSONS  ET  LA  PLUS 

HYGIENIQUE. 

La  Poudre  Messina  I 

vuus  sera  demandee  constamment  cet  ete,  car  voila  plus  de  45  ans  qu'elle  est  employee  et  appre- 
ciee  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1874  que  la  marque  de  fabrique  de  la  Poudre  MESSINA  a 
ete  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  est  devenue  la  grande  favorite  pour 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade. 

Economique  et  Facile  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  peut  f  aire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade.  Pour 
preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de  cette  poudre  dans 
un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LA  POUDRE  MESSINA,  POUR  ETRE  PRET  A  REPON- 

DRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 

Maison  fondee  en  1870. 


173-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL. 
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<Iotre  nouveau   livre  de  cuisi- 
ne ;  nous  l'envoyons  gratis 
a  vos  client?. 


Pour  Habituer  le  Public  a 
Manger  plus  de  Macaroni 


Jusqu'a  ces  dernieres  annees,  la  menagere  cana- 
dienne,  en  general,  ne  servait  du  macaroni  qu'une 
fois,  peut-etrepar  semaine,  au  lieu  de  tous  les  jours. 
Catelli  a  change  tout  cela  et  Catelli  continue  son 
oeuvre  avec  plus  d'ardeur  que  jamais  dans  la  nou- 
velle  campagne  de  publicite  qui  est  a  faire  du 


MACARONI 


HIRONDELLE 

DE 


CATELLI 

lu  Spaghetti,  du  Vermicelle,  tout  coupes  ainsi  que  des  autres  produits  Semolina  (faits 
iu  Iait)  de  Catelli  un  mets  ayant  sa  place  tous  les  jours  de  la  Semaine.  Catelli  est  a  en- 
eigner  au  public,  comme  la  chose  n'a  jamais  ete  faite  auparavant,  que  le  Macaroni  et 
es  produits  du  Macaroni  ont  plus  de  veritable  valeur  nutritive  que  la  viande,  le  poisson, 
les  oeufs  frais,  la  Creme,   le  poulet  du  printemps  et  le  pain  fait  a  la  maison. 

Catelli  fait  du  Macaroni  un  plat  aussi  populaire  que  le  gruau  du  matin. 

-atelli  enseigne  aux  femmes  comment  le  faire  cuire  avec  son  nouveau  livre  de  cuisine 
ontenant  115  recettes.  Des  annonces  sont  publiees  dans  toutes  les  parties  du  »  arada 
t  les  femmes,  d'Halifax  a  Victoria,  voudront  avoir  les  marques  de  Catelli  maintenant  et 
out  le  temps. 

Jrenezen  stock  le  Catelli.  Demandez  quelques  exemplaires  de  notre  nouveau  livre 
le  cuisine  que  vous  pourrez  donner  a  vos  bons  clients,  ou  encore  envoyez-nous  leur 
iiom  et  adresse  et  nous  leur  enverrons  le  livre  directement. 

La  Cie  C,  H.  Catelli,  Limitee 

MONTREAL 
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SOUPE  AUX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 


tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 
le  monde — 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez  la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivez  directement 


Dominion  Cauners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


MlBBMMIMI^ma  gaaaat 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v  p. 
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Recommandez   le   Soda   "Cow 
Brand''   a   la   menagere 


DWIGHTS 


/»-»  -    Bl- CARBONATE  », 

Baking  sodA 


que  ce  soit  une  menagere  depuis  nombre  de 
lunes  ou  de  quelques  lunes  seulement,  elle 
appreciera  la  qualite  f'iable  absolue  de  ce 
fameux  soda.  II  est  pur,  de  grande  force  et 
est  le   grand  favori   des   cuisinieres  partout. 

Emmagasinez  en  —  Voire    marchand    de  gros  en   a- 

Church  &  Dwight 

Limited 

Manufacturiers 

MONTREAL 


CANADIAN     POLISHES,     LIMITED 

Successeurs  de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


II  y  a  vingt-six  ans,  nous  commencions  la  fabrication  des 
s.Vliniis  a  rideaux  et  autres  articles  de  manage  sous  la 
raison  sociale  de  Dominion  Specialty  Company,  mais. 
le  temps,  notre  commerce  subit  un  changement  et, 
graduellement,  nous  abandonnames  la  fabrication  de  tous 
noa  articles  pour  ne  fabriquer  que  des  polls.  Tous  nos 
clients  savent  ce  que  nous  fabriquons,  mais,  pour  le  b£n£- 
flce  de  nos  acheteurs  en  perspective,  nous  avons  jug6 
qu'un  num  descrlptif  etait  devenu  nfcessaire.  C'est  le  nom 

CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 
que    nous   avons   consider^  le   meilleur  a  cette  fin.     Nous 
simmies  encore  dans  notre  vieille  fabrique  et  nous  fabri- 
quona  lea  lignes  r£guli£res  bien  connues  suivantes: 
"Satin    Gloss"    a    harnals.  "Verlbrlte   Venoll",    le    net- 

Cirage     "Gold     Leaf"     pour  toyeur   maglque. 

chaussures  fines  de  dames.        Poli     a     metal     "Klondyke", 


Creme  a  argenterie  "Daddy 
Combination",  noire  et  tan. 


connu    partout    ou    II 
du    cuivre. 


y   a 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED         Hamilton,  Canada. 


Les    Feves    au    Lard    de 

CLARK 

sont  aussi   bonnes   qu'elles   ne  l'ont  jamais  ete  et  elles  sont   meilleures  a  manger 
actuellement  parce  qu'elles  sont 

ECONOMIQUES 

Pour  vous,  M.  l'epicier,  elles  sont  egalement 

PROFITABLES 

Elles   se   vendent   plus  rapidement  que  celles  de  n'importe  quelle  autre 
marque  et  vous  convertissez  votre  stock  en  argent  plus  souvent. 

La  Qualite  et  la  Reputation  Comptent 
W.  Clark,  Limited  j&^  Montreal. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Le  bon  arrangement  de 
votre  magasin  est  la 
moitie  de  votre  succes 
commercial. 

Les  articles  d'etalage 
de  O.  B.  Meunier  et  Cie, 
changeront  Paspect  de 
votre  magasin  et  y  atti- 
reront  la  clientele. 


Si 


vous    avez 


esoin 


e  : 


Vitrines  d'Etalage,  Vitrines  Murales, 
Comptoirs,  Rayons  et  toutes  garnitu- 
res de  magaslsis  en  general?  ecrivez- 
nous  et  nous  irons  vous  voir  avec  tous 
les  modeles  qui  peuvent  vous  conve- 
nir. 

Plans,  devis  et  estimes  sur  demande. 

Q.  B.  MEUNIER  &  CI 

MAN  UFACTUEIEES 
190  Avenue  Pie  IX  Maisonneuve 


Maison  Franchise 
fondee  en  1903 


J.  CLEMENT, 

Gerant. 


Telephone 
Lasalle    2350 
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LA    QUINCAILLERIE. 
Mercredi  soir,  le  23  juillet  1919. 

Les  tendances  dans  le  marche  de  la 
quincaillerie  sont  decidement  fermes 
et  il  y  a  des  avances  sur  plusieurs  li- 
gnes  avec  toutes  les  indications  de 
revisions  a  la  hausse  sur  d'autres  li- 
gnes.  Les  prix  des  cadenas  ont  ete  re- 
tires en  attendant  un  changement.  Le 
feutre,  ou  plutot  les  toitures  preparees 
ont  monte  de  10c  le  rouleau.  Les  ton- 
deuses  a  chevaux  et  a  mdutons  se 
vendent  plus  cher,  de  meme  que  leurs 
plaques  et  accessoires.  Certaines  li- 
gnes  de  ressort  vont  monter,  les  res- 
sorts  de  portes  en  particulier.  L'huile 
de  charbon  a  monte  d'un  centin  le 
gallon.  Le  cuivre  et  le  fer-blanc  sont 
a  la  hausse.  II  y  a  eu  des  declins  sur 
les  manches  de  bois,  Dee  et  droits 
ainsi  que  sur  les  longs  manches  cour- 
bes. 

II  semble  maintenant  que  plusieurs 
lignes  ont  une  tendance  vers  I'affer- 
missement.  L'entree  des  pays  ennemis 
dans  le  commerce  aura  un  effet  imme- 
diat,  dit-on,  sur  les  prix  et  Ton  s'at- 
tend  a  des  hausses  dans  plusieurs  li- 
gnes. Le  ton  general  du  marche  est 
excellent  et  beaucoup  d'affaires,  dans 
les  lignes  regulieres,  ont  ete  faites. 
LES  TONDEUSES  MONTENT;  LES 
MANCHES   BAISSENT. 

Tondeuses  a  chevaux,  manches.  — 
Des  prix  plus  eleves  sont  annonces 
pour  les  tondeuses  a  chevaux,  les  ci- 
sailles  a  moutons  et  leurs  accessoires. 
La  tondeuse  a  pouvoir  Stewart  No  1 
est  maintenant  marquee  a  $16  sur  la 
liste,  soit  une  avance  de  25c.  Le  No  2 
est  marque  a  $20.75;  la  tondeuse  a 
mouton  No  8  est  marquee  $21  et  le 
No  9,  $24.  Les  accessoires  S.S.  sont 
cotes  a  $14.75  et  les  accessoires  pour 
tondeuses  a  chevaux,  $10.  Tous  les 
manches  de  pedes,  en  bois,  sont  re- 
duits  de  $7.50  a  $6.25  la  douzaine. 
Cette  reduction  s'applique  aux  man- 
ches Dee  ainsi  qu'aux  longs  manches 
courbes  et  droits. 

LES      TOITURES      PLUS      CHERES; 

HAUSSE     DE     10c     LE 

ROULEAU. 

Toitures.  —  Une  hausse  de  10c  le 
rouleau  a  ete  enregistree  sur  les  prix 
des  diverses  toitures  de  feutre.  Les 
nouveaux  prix  s'appliquent  aux  lignes 
suivantes:   Goodluck,  un  double,  $1.80: 

2  doubles,  $2.10;  3  doubles,  $2.45. 
McCombe  Speciale,  1  double,  $1.70;  2 
doubles,  $1.95;  3  doubles,  $2.30.  Black 
Cat,  1  double,  $2.05;   2  doubles,  $2.35; 

3  doubles,  $2.70.     L'Amazon  est  sur  la 


meme  base.  La  Panamoid  est  cotee 
aux  memes  prix  que  la  McCombe  spe- 
ciale. 

LES  CADENAS  ET  LES  RESSORTS 
PLUS  CHERS. 
Cadenas  et  ressorts.  —  De  nouveaux 
prix  plus  eleves  seront  bientot  en  vi- 
gueur  pour  les  cadenas.  Actuellement 
les  fabricants  ne  veulent  pas  donner 
de  cotations.  On  s'attend  egalement 
a  une  revision  a  la  hausse  pour  les 
ressorts  de  portes.  D'autres  lignes  de 
quincaillerie  seront  aussi  revisees  a 
la   hausse. 

LE     PRIX     DE     L'HUILE     DE     CHAR- 
BON   MONTE    D'UN   CENTIN. 
Huile    de    charbon,    gazoline.  —   Le 
prix    de    l'huile    de    charbon    a    monte 
d'un  centin.     Elle  se  vend  de  21c  a  24c 
le   gallon,  suivant   la   qualite.     Le   mou- 
vement  a  ete  bon.     Aucun  changement 
n'a  ete  apporte  au  prix  de   la  gazoline 
qui   reste   a   33c   le  gallon. 
LES      ACCESSOIRES      SONT      PLUS 
TRANQUILLES,  MAIS  DES  COM- 
MANDES    DE    POELES    SONT 
PRISES. 
Poeles   et   accessoires.  —   Bien   qu'il 
n'y    ait    pas    de    changement    immediat 
dans  les  prix,  ils  sont  maintenus  avec 
beaucoup  de  fermete  dans  la  base.    On 
dit  que   la   demande   pour   les  diverses 
lignes     va     continuer   a    augmenter     et 
que  des  reductions  de  prix  ne  sont  pas 
probables  dans  le  moment. 

Des  commandes  de  poeles  conti- 
nuent  d'etre  placees  pour  livraison  cet 
automne.  Pas  de  changements  de  prix 
a  noter. 

LA  CORDE  EST  SOUTENUE;  LE 
MARCHE  INCERTAIN. 
Corde  et  cordage.  —  Bien  qu'il  n'y 
ait  pas  de  changement  sur  le  marche 
local,  il  y  a  de  I'incertitude  sur  le  sisal 
mexicain  aux  endroits  primaires.  On 
rapporte  un  declin  de  3c  la  livre  et 
Ton  ne  sait  pas  si  cette  baisse  sera 
maintenue.  Actuellement,  la  base  reste 
a  34c  ici  pour  le  manille  pur  et  a  30c 
pour  le  manille  anglais,  tandis  que  le 
sisal  reste  sans  changement  a  27y2c 
la  livre. 

LE  MOUVEMENT  CONTINUE  POUR 
LES  CLOUS  ET  LA  BROCHE. 
Clous  et  broche.  —  II  y  a  ralentisse- 
ment  dans  les  commandes  pour  les 
clous.  Le  commerce  n'est  pas  consi- 
derable au  point  de  vue  des  comman- 
des simples,  mais  le  tonnage  general 
est  assez  considerable.  Les  prix  res- 
tent  a  la  base  de  $4.75  pour  les  clous 
decoupes  et  les  clous  de  broche.     Les 


produits  de  broche  sont  fermes  et  la 
base  de  $5  le  quintal  est  maintenue 
pour  la  broche  d'acier  polie. 
PAS  DE  DECLIN  PROBABLE  POUR 
LE  FER  ET  L'ACIER. 
Fer  et  acier.  —  II  y  a  eu  un  com- 
merce de  saison  tres  satisfaisant  pour 
le  fer  et  I'acier  en  barres,  mais  il  n'y 
a  rien  de  remarquable  a  noter  sur  ce 
marche.  Le  sentiment  general  est  que, 
par  suite  des  besoins  plus  considera- 
bles pour  les  divers  materiaux  dans 
I'univers,  les  prix  ne  deviendront  pas 
plus  faciles.  Comme  question  de  fait, 
les  derniers  rapports  indiquent  un 
mouvement  d'achats  de  bonne  heure 
qui  ne  manquera  pas  d'affermir  le 
marche.  On  parle  d'avances  meme 
aux  marches  exterieurs. 

Fer     ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  rafline.  les  100  lbs    ...    .  4.75 

Acier  doux 3.75 

Acier  a   machinerie,   flnl   fer    .  3.80 

Per  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3  95 

Acier  a   bandes 3  7." 

Acier   a   out  ils    Black    Diamond. 

la  lb 0.18  0.19 

Acier     fond  u     Black     Diamond, 

la  lb 0.22 

VENTES    PLUS    CONSIDERABLES 
POUR    LES   TOILES. 

Feuilles  et  plaques.  —  La  demande 
s'est  de  beaucoup  amelioree  pour  les 
toles  et  le  ton  general  est  bien  meil- 
leur.  Les  prix  sont  plutot  enclins  a 
baisser  et  actuellement  de  gros  appro- 
visionnements  sont  disponibles  avec 
un  choix  plus  considerable  de  qualites 
et  de  dimensions.  La  perspective  est 
meilleure. 

Nous   cotons: 

Tflle  noire   en   feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre  10 5.25  6.25 

Calibre  12 5.30  G.30 

Calibre  14 5.35  6.35 

Calibre  16 5.45  6.50 

Calibre  18-20 6.00  6.35 

Calibre  22-24 6.05  6.40 

Calibre  26 6.10  6.50 

Calibre  28 6.40  7.00 

T61e  galvanisee  en  feuilles: 

10%  onces 8.35  9.25 

Calibre  28 8.30  8  85 

Calibre  26 g  50 

Calibres    22  et    21    ....    7.70  8  35 

Calibre  16 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8  35 

Calibre    20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brises. 

UNE   BASE  FERME  POUR   LES  PRO- 
DUITS   DU    PLOMB. 
Produits  de  plomb.  —  Bien  qu'il   n'y 
ait  pas  eu  de  changement  reel  sur  les 
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prix  des  produits  du  plomb,  la  base  se 
maintient  et  la  demande  est  raisonna- 
blement  bonne.  II  est  evident  qu'il 
n'y  aura  pas  de  declins  dans  le  mo- 
ment, car  le  marche  du  plomb  en  sau- 
mon  a  repris  de  la  force  ces  jours-ci. 
Nous   cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12^ 

Rebuts  de  plomb O.U\ 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3a31  la  lb., 

pied  cavre\  la  lb 0.10A 

Plomb    en   feuilles,    4    a    8   lbs, 

pied  carre' 0.09J 

Feuilles    couples,    %c   extra    et 
feuilles   couples   a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,   garantie,  la  lb.    .    .    .      0.35A 
Soudure,    strictement,    la    lb.    .     0.31 
Soudure,  commerciale,  la  lb.    .     0.29 

Soudure,   wiping,  la  lb 0.27 

Soudure  a  broche   (No  8)  — 

40-60 0.35 

45-55 0.37A 

50-60 0.40} 

Zinc  en  feuilles,  casks    ....     0.17 
Zinc  en  lots  brisks 0.18 

LE     CUIVRE      MONTE;      LE      FER- 

BLANC    ET    LE    SPELTER    A 

LA    HAUSSE. 

Metaux  en  lingots.  —  L'interet  du 
commerce  cette  semaine  s'est  plus 
concentre  sur  la  situation  du  cuivre 
que  sur  n'importe  quel  autre  metal. 
Cette  commodite  a  suscite  beaucoup 
d'interet  dernierement  et  I'achat  s'est 
developpe  sur  une  grande  echelle.  Les 
marches  du  fer-blanc  et  du  spelter 
sont  plus  fermes.  Somme  toute,  le 
marche  est  meilleur. 

Cuivre.  —  Par  suite  du  fait  que  le 
Japon  achete  en  grosse  quantite  et 
des  demandes  qui  commencent  a  arri- 
ver  de  I'Allemagne  pour  du  cuivre,  le 
ton  du  marche  est  tres  ferme  et  des 
avances  sont  faites  chaque  jour  aux 
endroits  primaires.  Le  metal  de  rebut 
meme  est  rare.  Ms  sont  nominalement 
cotes  ici  a  25c  la  livre. 

Fer-blanc.  —  Les  prix  du  marche 
local  ont  augments  de  2c  a  56c  la  lb. 
II  y  a  eu  peu  de  mouvement  ici  et  I'on 
rapporte  qu'aux  Etats-Unis  il  y  a  eu 
peu  d'affaires  nouvelles  entre  New- 
York  et  Londres. 

Plomb.  —  Le  prix  du  trust  a  monte 
un  peu  de  I'autre  cote  de  la  frontiere, 
mais  ici  il  n'y  a  pas  eu  de  changement 
et  la  base  reste  encore  a  7|^.c. 

Antimoine.  —  De  9y2c  a  10c  la  livre, 
il  y  a  eu  un  assez  bon  chiffre  d'affai- 
res.   Le  marche  est  stable. 

Aluminium.  —  Marche  un  peu  plus 
tranquille,  mais  la  base  reste  ferme  et 
le  prix  est  cote  a  35c. 

Spelter.  —  Un  peu  de  fermete  s'est 
manifests  dans  cette  ligne,  et  la  base 
est  avancee  a  9%c   la   livre. 

Fer  en  gueuse. — Les  tendances  sont 
a   la  fermete  et  I'on   peut  s'attendre  a 


une     avance   d'un      moment   a    I'autre. 
Prix,  $48  la  tonne. 

LA    PEINTURE. 

II  y  a  eu  des  avances  sur  tous  les 
prix  des  peintures  preparees,  les  spe- 
cialites,  les  couleurs  murales  se  posant 
a  plat,  les  peintures  a  voitures,  les 
peintures  de  marine  et  dorees,  les 
emails,  les  peintures  a  toiture,  les  cou- 
leurs dans  I'huile  et  les  couleurs  dans 
le  vernis.  En  plus  de  ces  changements, 
il  y  a  eu  une  avance  de  25c  par  gallon 
sur  tous  les  vernis  coutant  $2.50  le 
gallon  ou  moins,  tandis  que  les  prix 
des  vernis  au-dessus  de  $2.50  le  gallon 
ont  monte  de  50c.  De  legeres  avances 
aussi  ont  ete  faites  sur  I'huile  de 
graine  de  lin,  et  la  terebentine  est  de- 
cidement  ferme  avec  une  probabilite 
d'avances  qui  deviendront  en  vigueur 
avec  I'affermissement  des  conditions 
primaires. 
LEGERE  AVANCE  SUR  L'HUILE 
DE   GRAINE   DE   LIN. 

Huile  de  graine  de  lin.  —  Une  petite 
avance  a  ete  faite  sur  I'huile  de  graine 
do  lin,  la  base  etant  a  $2.95  le  gallon. 
Un  petit  nombre  de  maisons  donnent 
des  cotations.  II  faut  que  le  manufac- 
turier  de  peinture  se  tienne  protege 
sur  I'huile  afin  de  pouvoir  rencontrer 
ses  besoins  qui  sont  encore  conside- 
rables. II  y  a  un  marche  cher  pour  la 
graine  de  lin,  plus  de  $6  etant  la  base 
actuellement.  Aucun  soulagement  en 
ce  qui  concerne  les  approvisionne- 
ments  n'est  en  vue  dans  le  moment. 

Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.95 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 2.97J 

5  a     9  barils 

10  a  25  barils 

PAS    DE    BAISSE    POUR     LA    TERE- 
BENTINE. 

Terebentine.  —  Les  stocks  de  tere- 
bentine ici  ne  sont  pas  considerables. 
La  condition  s'est  quelque  peu  affer- 
mie,  avec  la  base  minimum  maintenue 
a  $1.55  le  gallon.  II  ne  serait  pas  sur- 
prenant  de  voir  les  prix  monter  bien- 
tot,  car  le  marche  primaire  est  de 
nouveau  a  s'affermir.  La  demande  de 
I'etranger  se  developpe  encore. 

Terebentine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 1.55 

Par  petits  lots i 

(Empaquetage   extra) 

LE    MASTIC    EST    FERME,    MAIS 
SANS     CHANGEMENTS. 

Mastic.  —  Contrairement  aux  atten- 
tes  de  certains  manufacturiers  et  mar- 
chands  de  gros,  aucun  changement  de 
prix  ne  s'est  produit  dans  les  prix  du 


mastic.  Le  mouvement  a  ete  peu  con- 
siderable dernierement  et  la  question 
du  prix  ne  semble  pas  offrir  un  chan- 
gement bien  defini.  Les  prix  restent 
comme  suit: 

Nous  cotons: 

Mastic    Standard: 


Au- 

des- 

sous 

5 

1      del 

tonnes 

tonne  tonne 

$5.00  $5.25  $5.60 

5.15 

5.40     5.75 

5.85 

6.10     6.45 

6.10 

6.35     6.70 

6.35 

6.60     6.95 

8.10 

8.35     8.70 

i     8.60 

885     9.20 

7.15 

7.40     7.75 

En  barils  .  .  . 
En  y2  barils  .  . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres  . 
Par  12V2  livres 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs. 

LE  ELANC  DE  PLOMB  SE  MAIN- 
TIENT ET  IL  EST  PLUTOT 
TRANQUILLE. 
Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  —  On 
s'attendait  a  des  changements  sur  le 
marche  du  blanc  de  plomb  dans  I'huile, 
lorsque  I'on  considererait  les  nouvelles 
cchelles  de  prix  de  la  peinture  pour 
I'automne.  En  vue  du  fait  que  les  prix 
du  plomb  ont  ete  maintenus  et  aussi 
par  suite  de  la  plus  petite  quantite 
d'huile  de  graine  de  lin  requise  dans 
le  broyage,  il  a  paru  plus  sage  de  ne 
pas  faire  aucun  changement.  En  con- 
eequence,  les  affaires  sont  faites  ac- 
tuellement sur  la  base  suivante:  En 
lots  de  5  tonnes,  les  100  livres,  $15.50; 
en  lots  d'une  tonne,  $16,  et  en  petites 
quantites,   $16.35. 

LES     PEINTURES     PREPAREES 
MONTENT   DE  50c. 

Peintures  preparees,  vernis,  etc.  — 
II  y  a  eu  au  cours  de  la  semaine  une 
hausse  de  50c  par  gallon  sur  les  pein- 
tures de  premiere  et  de  seconde  qua- 
lites  et  une  avance  de  25c  sur  quelques 
autres  varietes.  Les  manufacturiers 
disent  qu'ils  ont  differe  tant  qu'ils  ont 
pu  cette  hausse.  L'huile  de  graine  de 
lin  coute  actuellement  sur  le  marche 
autour  de  $3.00  le  gallon  et  il  est  im- 
possible de  maintenir  les  prix  sur  I'an- 
cienne  base. 

Les  vernis  ont  egalement  subi  une 
hausse  de  25c  a  60c  le  gallon.  Des 
specialites  telles  que  les  peintures  a 
voitures,  les  emails,  etc.,  ont  monte. 
Les  couleurs  murales  ont  monte  de  25c 
le  gallon  et  les  nouveaux  prix  sont  en 
vigueur  immediatement. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  1xk 
livres,  $8.90  les  190  livres  ,en  paquets 
de  5  livres,  $8.40  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquide-bronze. 

Liquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.   ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
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Plus  de  R&rete  du 
Ble  Souffle 

Nous  avons  a  present  en  abondance  des  grains  souffles.  Depuis  l'incendie  qui 
a  detruit  notre  fabrique  de  Peterborough,  en  decembre  1916,  nous  n'avons  pas 
ete  capafoles  de  repondre  au  tiers  de  la  demande  pour  le  Riz  Souffle  et  le  Ble 
Souffle. 

A  present,  nous  avons  remedie  a  cela.  Prenez  en  stock  ces  grains  souffles  et 
etalez-les.  II  existe  une  tres  grosse  demande  de  la  part  du  consommateur. 
Faites  savoir  a  votre  clientele  que  vous  les  vendez. 

Annonces  au  Canada 

Les  Grains  Souffles  ont  ete  constamment  annonces  dans  tous  les  principaux 
magazines  canadiens.  De  plus,  des  centaines  de  milliers  de  magazines  des 
Etats-Unis  apportent  ces  annonces  ici. 

Nous  avons  continue  cette  publicite  lorsque  nous  ne  pouvions  pas  repondre  a 
la  demande  canadienne,  afin  d'etre  prets  quand  le  temps  arriverait. 
C'est  le  bon  temps  pour  vous  de  vous  rendre  compte  de  la  demande  latente  qui 
existe.    La  demande  pour  les  Grains  Souffles  est  sans  precedent. 

Une  demande  sans  precedent 

La  derniere  augmentation  de  la  consommation  est  remarquable. 

Chaque  client  est  un  gros  consommateur.    Le  profit  de  l'epicier  s'elevera  en 

moyenne  a  $10  par  annee  par  client. 

Faites  savoir  a  vos  gens  qu'ils  peuvent  avoir  les  Grains  Souffles,  et  cette  ligne 
sera  1'une  de  vos  plus  profitables  lignes  de  cereales. 

Le  Ble  Souffle  —  Un  Favori 

Depuis  un  an  et  demi  nous  n'avons   pas  ete  capables   de   fabriquer   du   Ble 
Souffle  au  Canada.    Nous  ne  fabriquions  que  du  Riz  Souffle.    De  sorte  que  la 
vente  des  grains  souffles  a  du  etre  remplacee  par  celle  du  Riz  Souffle. 
Mais  le  Ble  Souffle  est  le  grain  favori  pour  etre  servi  dans  des  bols  de  lait. 
Aux  Etats-Unis,  la  demande  a  pris  des  proportions  enormes.    Ce  sera  la  meme 
chose  au  Canada — et  rapidement  encore. 

Poussez  la  vente  du  Ble  Souffle.    II  doublera  vos  ventes  de  Grains  Souffles. 
Commandez  les  deux  et  etalez-les.    Soyez  le  premier  dans  votre  voisinage  a 
faire  savoir  aux  gens  qu'ils  ont  ete  remis  sur  le  marche. 

The  Quaker  Qats  Company 

Peterborough  et  Saskatoon. 

CANADA. 
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POUR  LE  TEMPS  DES  CHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

PROTECTED  BY  A  PERPE™AL 
IJA°E  MARK. ENTERED  ACCORD 
'NO  TO  ACT  OF  PARLIAMEN 
?f  CANADA  IN  THE  YEAR  ONE 
JHOUSAND  EIGHT  HUND"EU 
,ND  SEVENTY-FOUR  BY 
.ROSENHEIM  &  J°N*tVr 
0NFT«C  OFFICE  OF  THE  MINISTER 
pnF.ASRICULTURE  UNDER  N?  3 
&  0  533  IN  THE  TRAOE  MAR" 

EGlSTER 
5;jT'ES      MANUFACTURINGS 
WIUES?     ^LLING     IM'T*TI0N| 
FUM    tBt    PROSECUTED    TO 

ULL  EXTENT  OF  THE   LAW 


\fc  MESS/A^ 

lemonade  powder 


r°senheim&jonas 

MONTREAL 


MOST  PRACTICAL  THlNO 
F0R  EVENING  PARTIES 
AND  FAMILY  USfc^  ■ 


TOUT  EPICIER  DEVRAIT  SE  PREMUNIR   DE   LA   FAMEUSE 

POUDRE   MESSINA 

QUI  PERMET  DE  PREPARER  LA  PLUS    DELICIEUSE  DES  BOISSONS  ET  LA  PLUS 

HYGIENIQUE. 

La  Poudre  Messina  I 

vous  sera  demandee  constamment  cet  ete,  car  voila  plus  de  45  ans  qu'elle  est  employee  et  appre- 
ciee  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1874  que  la  marque  de  fabrique  de  la  Poudre  MESSINA  a 
ete  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  est  devenue  la  grande  favorite  pour 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade. 

Economique  et  Facile  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  peut  f  aire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade.  Pour 
preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de  cette  poudre  dans 
un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LA  POUDRE  MESSINA,  POUR  ETRE  PRET  A  REPON- 

DRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 


Maison  fondee  en  1870. 


!!di 


Pi 


173-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL. 
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otre  nouveau   livre  de  cuisi- 
ne ;  nous  l'envoyons  gratis 
a  vos  client?. 


Pour  Habituer  le  Public  a 
Manger  plus  de  Macaroni 


Jusqu'a  ces  dernieres  annees,  la  menagere  cana- 
dienne,  en  general,  ne  servait  du  macaroni  qu'une 
fois,  peut-etrepar  semaine,  au  lieu  de  tous  les  jours. 
Catelli  a  change  tout  celaet  Catelli  continue  son 
oeuvre  avec  plus  d'ardeur  que  jamais  dans  la  nou- 
velle  campagne  de  publicite  qui  est  a  faire  du 


MACARONI 


HIBONDELLE 


DE 


C  ATE  t  tl 

u  Spaghetti,  du  Vermicelle,  tout  coupes  ainsi  que  des  autres  produits  Semolina  (faits 
u  lait )  de  Catelli  un  mets  ayant  sa  place  tous  les  jours  de  la  semaine.  Catelli  est  a  en- 
ieigner  au  public,  comme  la  chose  n'a  jamais  ete  faite  auparavant,  que  le  Macaroni  et 
es  produits  du  Macaroni  ont  plus  de  veritable  valeur  nutritive  que  la  viande,  le  poisson, 
bs  oeufs  frais,  la  Creme,   le  poulet  du  printemps  et  le  pain  fait  a  la  maison. 

atelli  fait  du  Macaroni  un  plat  aussi  populaire  que  le  gruau  du  matin. 

Catelli  enseigne  aux  femmes  comment  le  faire  cuire  avec  son  nouveau  livre  de  cuisine 
ontenant  115  recettes.  Des  annonces  sont  publiees  dans  toutes  les  parties  du  <  arada 
!t  les  femmes,  d'Halifax  a  Victoria,  voudront  avoir  les  marques  de  Catelli  maintenant  et 
out  le  temps. 

frenez  en  stock  le  Catelli.  Demandez  quelques  exemplaires  de  notre  nouveau  livre 
e  cuisine  que  vous  pourrez  donner  a  vos  bons  clients,  ou  encore  envoyez-nous  leur 
om  et  adresse  et  nous  leur  enverrons  le  livre  directement. 

La  Cie  C,  H.  Catelli,  Limitee 

MONTREAL 
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SOUPE  AUX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 


le 


mon 


de- 


La   qualite   y    entre 

avant     que     I'eti- 

quette  soit  mise 

sur  la  boite. 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
oil  ecrivez  directement 


Dominion  Cauners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v  p. 
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Recommandez   le   Soda   "Cow 
Brand"   a   la   menagere 


Baking  sodA 


que  ce  soit  une  menagere  depuis  nombre  de 
lunes  ou  de  quelques  lunes  seulement,  elle 
appreciera  la  qualite  fiable  absolue  de  ce 
fameux  soda.  II  est  pur,  de  grande  force  et 
est  le  grand  favori  des  cuisinieres  partout. 

Emmagasinez  en  —  Voire    marchand    de  gros  en   a* 

Church  &  Dwight 

Limited 

Manufacturiers 


MONTREAL 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

Successeurs  de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


II  y  a  vingt-six  ans,  nous  commencions  la  fabrication  des 
sechoirs  ft  rideaux  et  autres  articles  de  manage  sous  la 
raison    Bociale    de    Dominion    Specialty    Company,    mais. 

!c  temps,  notre  commerce  subit  un  changement  et. 
graduellement,  nous  abandonnames  la  fabrication  de  tous 
nos  articles  pour  ne  fabrlquer  que  des  polis.  Tous  nos 
clients  savent  ce  que  nous  fabriquons,  mais,  pour  le  b£ne- 
Bce  de  nos  acheteurs  en  perspective,  nous  avons  jug£ 
qu'un  mini  descriptif  etalt  devenu  nfecessaire.  C'est  le  nom 
CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

nous   avons  considere  le  meilleur  a  cette  fin.    Nous 
sommes  encore  dans  notre  vieille  fabrique  et  nous  fabrl- 
quons  lis  llgnes  regulleres  bien  connues  suivantes: 
"Satin    Gloss"    a    harnals.  "Verlbrite   Venoll",    le   net- 

Clrage     "Gold     Leaf"     pour  toyeur   magique. 


chaussures  fines  de  dames. 
Creme  a  argenterle  "Daddy 
Combination",  noire  et  tan. 


Poll  a  metal  "Klondyke", 
connu  partout  oil  II  y  a 
du    cuivre. 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED         Hamilton,  Canada. 


Les    Feves    au    Lard    defo™* 

CLARK 

sont  aussi   bonnes   qu'elles   ne  l'ont  jamais  ete  et   elles  sont   meilleures  a  manger 
actuellement  parce  qu'elles  sont 

ECONOMIQUES 

Pour  vous,  M.  l'epicier,  elles  sont  egalement 

PROFITABLES 

Elles   se   vendent   plus  rapidement  que  celles  de  n'importe  quelle  autre 
marque  et  vous  convertissez  votre  stock  en  argent  plus  souvent. 

L&  Qualite  et  la  Reputation  Comptent 

W.  Clark,  Limited  a^^  Montreal. 


-f  J" 

_ .-* 

UPK'S 

^1 

mSi 

'  f  T,  Ml 

rv 

PLAIIjA 

En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Le  bon  arrangement  de 
votre  magasin  est  la 
moitie  de  votre  succes 
commercial. 

Les  articles  d'etalage 
de  O.  B.  Meunier  et  Cie, 
changeront  l'aspect  de 
votre  magasin  et  y  atti- 
reront  la  clientele. 


Si   vous    avez    besoin    de  : 

Vitrines  d'Etalage,  Vitrines  Murales, 
Comptoirs,  Rayons  et  toutes  garnitu- 
res de  magasins  en  general,  ecrivez- 
nous  et  nous  irons  vous  voir  avec  tous 
les  modeles  qui  peuvent  vous  conve- 
nir. 

Plans,  devis  et  estimes  sur  demande. 


O.B. 


IER &  CI 


MAN  UFACTUEIEBS 
190  Avenue  Pie  IX  Maisonneuve 


Maison  Francaise 
fondeeen  1903 


J.  CLEMENT, 

Gerant. 


Telephone 
Lasalie   2350 
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LA    QUINCAILLERIE. 
Mercredi  soir,  le  23  juillet  1919. 
Les  tendances  dans  le  marche  de  la 

,  quincaillerie  sont  decidement  fermes 
et  il  y  a  des  avances  sur  plusieurs  li- 
gnes    avec    toutes    les    indications    de 

|  revisions  a  la  hausse  sur  d'autres  li- 
gnes.  Les  prix  des  cadenas  ont  ete  re- 
tires en  attendant  un  changement.  Le 
feutre,  ou  plutot  les  toitures  preparees 
ont  monte  de  10c  le  rouleau.  Les  ton- 
deuses  a  chevaux  et  a  mdutons  se 
vendent  plus  cher,  de  meme  que  leurs 
plaques  et  accessoires.  Certaines  li- 
gnes  de  ressort  vont  monter,  les  res- 
sorts  de  portes  en  particulier.  L'huile 
de  charbon  a  monte  d'un  centin  le 
gallon.  Le  cuivre  et  le  fer-blanc  sont 
a  la  hausse.  II  y  a  eu  des  declins  sur 
les  manches  de  bois,  Dee  et  droits 
ainsi  que  sur  les  longs  manches  cour- 
bes. 

II  semble  maintenant  que  plusieurs 
lignes  ont  une  tendance  vers  I'affer- 
missement.  L'entree  des  pays  ennemis 
dans  le  commerce  aura  un  effet  imme- 
diat,  dit-on,  sur  les  prix  et  Ton  s'at- 
tend  a  des  hausses  dans  plusieurs  li- 
gnes. Le  ton  general  du  marche  est 
excellent  et  beaucoup  d'affaires,  dans 
les  lignes  regulieres,  ont  ete  faites. 
LES  TONDEUSES  MONTENT;  LES 
MANCHES  BAISSENT. 
Tondeuses  a  chevaux,  manches.  — 
Des  prix  plus  eleves  sont  annonces 
pour  les  tondeuses  a  chevaux,  les  ci- 
sailles  a  moutons  et  leurs  accessoires. 
La  tondeuse  a  pouvoir  Stewart  No  1 
est  maintenant  marquee  a  $16  sur  la 
liste,  soit  une  avance  de  25c.  Le  No  2 
est  marque  a  $20.75;  la  tondeuse  a 
mouton  No  8  est  marquee  $21  et  le 
No  9,  $24.  Les  accessoires  S.S.  sont 
cotes  a  $14.75  et  les  accessoires  pour 
tondeuses  a  chevaux,  $10.  Tous  les 
manches  de  pedes,  en  bois,  sont  re- 
duits  de  $7.50  a  $6.25  la  douzaine. 
Cette  reduction  s'applique  aux  man- 
ches Dee  ainsi  qu'aux  longs  manches 
courbes  et  droits. 

LES      TOITURES      PLUS      CHERES; 

HAUSSE     DE     10c     LE 

ROULEAU. 

Toitures.   —    Une    hausse    de    10c    le 

rouleau  a  ete  enregistree  sur  les  prix 

des   diverses   toitures    de   feutre.      Les 

nouveaux  prix   s'appliquent  aux   lignes 

suivantes:   Goodluck,  un  double,  $1.80; 

2  doubles,  $2.10;  3  doubles,  $2.45. 
McCombe  Speciale,  1  double,  $1.70;  2 
doubles,  $1.95;  3  doubles,  $2.30.  Black 
Cat,  1  double,  $2.05;   2  doubles,  $2.35; 

3  doubles,  $2.70.     L'Amazon  est  sur  la 


meme  base.  La  Panamoid  est  cotee 
aux  memes  prix  que  la  McCombe  spe- 
ciale. 

LES  CADENAS  ET  LES  RESSORTS 
PLUS  CHERS. 
Cadenas  et  ressorts.  —  De  nouveaux 
prix  plus  eleves  seront  bientot  en  vi- 
gueur  pour  les  cadenas.  Actuellement 
les  fabricants  ne  veulent  pas  donner 
de  cotations.  On  s'attend  egalement 
a  une  revision  a  la  hausse  pour  les 
ressorts  de  portes.  D'autres  lignes  de 
quincaillerie  seront  aussi  revisees  a 
la    hausse. 

LE     PRIX     DE     L'HUILE     DE     CHAR- 
BON   MONTE   D'UN   CENTIN. 
Huile    de    charbon,     gazoline.  —    Le 
prix    de    l'huile    de    charbon    a    monte 
d'un  centin.     Elle  se  vend  de  21c  a  24c 
le  gallon,  suivant   la   qualite.    Le   mou- 
vement  a  ete  bon.     Aucun  changement 
n'a  ete  apporte  au  prix  de  la  gazoline 
qui    reste   a   33c   le   gallon. 
LES      ACCESSOIRES      SONT      PLUS 
TRANQUILLES,  MAIS  DES  COM- 
MANDES    DE    POELES    SONT 
PRISES. 
Poeles   et   accessoires.   —   Bien    qu'il 
n'y   ait    pas    de   changement    immediat 
dans  les  prix,  ils  sont  maintenus  avec 
beaucoup  de  fermete  dans  la  base.    On 
dit  que   la   demande   pour  les   diverses 
lignes    va     continuer   a    augmenter     et 
que  des  reductions  de  prix  ne  sont  pas 
probables  dans  le  moment. 

Des  commandes  de  poeles  conti- 
nuent  d'etre  placees  pour  livraison  cet 
automne.  Pas  de  changements  de  prix 
a  noter. 

LA  CORDE  EST  SOUTENUE;  LE 
MARCHE  INCERTAIN. 
Corde  et  cordage.  —  Bien  qu'il  n'y 
ait  pas  de  changement  sur  le  marche 
local,  il  y  a  de  I'incertitude  sur  le  sisal 
mexicain  aux  endroits  primaires.  On 
rapporte  un  declin  de  3c  la  livre  et 
Ton  ne  sait  pas  si  cette  baisse  sera 
maintenue.  Actuellement,  la  base  reste 
a  34c  ici  pour  le  manille  pur  et  a  30c 
pour  le  manille  anglais,  tandis  que  le 
sisal  reste  sans  changement  a  27J/2c 
la  livre. 

LE  MOUVEMENT  CONTINUE  POUR 
LES  CLOUS  ET  LA  BROCHE. 
Clous  et  broche.  —  II  y  a  ralentisse- 
ment  dans  les  commandes  pour  les 
clous.  Le  commerce  n'est  pas  consi- 
derable au  point  de  vue  des  comman- 
des simples,  mais  le  tonnage  general 
est  assez  considerable.  Les  prix  res- 
tent  a  la  base  de  $4.75  pour  les  clous 
decoupes  et  les  clous  de  broche.     Les 


produits  de  broche  sont  fermes  et  la 
base  de  $5  le  quintal  est  maintenue 
pour  la  broche  d'acier  polie. 
PAS  DE  DECLIN  PROBABLE  POUR 
LE  FER  ET  L'ACIER. 
Fer  et  acier.  —  II  y  a  eu  un  com- 
merce de  saison  tres  satisfaisant  pour 
le  fer  et  I'acier  en  barres,  mais  il  n'y 
a  rien  de  remarquable  a  noter  sur  ce 
marche.  Le  sentiment  general  est  que, 
par  suite  des  besoins  plus  considera- 
bles pour  les  divers  materiaux  dans 
I'univers,  les  prix  ne  deviendront  pas 
plus  faciles.  Comme  question  de  fait, 
les  derniers  rapports  indiquent  un 
mouvement  d'achats  de  bonne  heure 
qui  ne  manquera  pas  d'affermir  le 
marche.  On  parle  d'avances  meme 
aux  marches  exterieurs. 

Fer     ordinaire     en     barre,     les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffing,  les  100  lbs    ...    .  4.75 

Acier  doux 3.75 

Acier   a   machinerie,   flni   fer    .  3.80 

Fer  de  Xorvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a   pneus 3.95 

Acier  a  band.es 3.7.". 

Acier  a   outils    Black    Diamond. 

la  11) 0.18     0.19 

Acier     fondu     Black     Diamond, 

la  lb 0.22 

VENTES    PLUS    CONSIDERABLES 
POUR    LES   TOILES. 

Feuilles  et  plaques.  —  La  demande 
s'est  de  beaucoup  amelioree  pour  les 
toles  et  le  ton  general  est  bien  meil- 
leur.  Les  prix  sont  plutot  enclins  a 
baisser  et  actuellement  de  gros  appro- 
visionnements  sont  disponibles  avec 
un  choix  plus  considerable  de  qualites 
et  de  dimensions.  La  perspective  est 
meilleure. 

Nous   cotons: 

Tole  noire  en   feuilles: 

Les 100  lbs 

Calibre  10 5.25     6.25 

Calibre  12 5.30     6.30 

Calibre   14 5.35     6.35 

Calibre  16 5.45     6.50 

Calibre  18-20 6.00     6.35 

Calibre  22-24 6.05     6.40 

Calibre  26 6.10     6.50 

Calibre  28 6.40     7.00 

Tole  galvanisde  en  feuilles: 

10%  onces 8.35     9.25 

Calibre  28 8.30     8.85 

Calibre   26 S.50 

Calibres    22  et    24    .     .     .     .    7.70     8.35 

Calibre  16 7.50     8.00 

Calibre  IS 7.50     8.35 

Calibre    20 7.30     8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

UNE   BASE  FERME  POUR   LES  PRO- 
DUITS   DU    PLOMB. 
Produits  de  plemb.  —  Bien  qu'il   n'y 
ait  pas  eu  de  changement  reel  sur  les 
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prix  des  produits  du  plomb,  la  base  se 
maintient  et  la  demande  est  raisonna- 
blement  bonne.  II  est  evident  qu'il 
n'y  aura  pas  de  declins  dans  le  mo- 
ment, car  le  marche  du  plomb  en  sau- 
mon  a  repris  de  la  force  ces  jours-ci. 
Nous   cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12* 

Rebuts  de  plomb 0.131 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3.1  la  lb., 

pied  cavre\  la  lb 0.10* 

Plomb    en   feuilles,    4    a    8   lbs, 

pied  carr6 0.09* 

Feuilles    couples.    %c   extra    et 
feuilles   couples   a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.35* 
Soudure,    strictement,    la    lb.    .     0.31 
Soudure,  commerciale,  la  lb.    .     0.29 

Soudure,   wiping,  la  lb 0.27 

Soudure  a  broche   (No  8)  — 

40-60 0.35 

45-55 0.37* 

50-60 0.40.J 

Zinc  en  feuilles.  casks    ....     0.17 
Zinc  en  lots  brisks 0.18 

LE     CUIVRE     MONTE;      LE     FER- 

BLANC    ET    LE    SPELTER    A 

LA   HAUSSE. 

Metaux   en    lingots.   —    L'intcret    du 

commerce      cette    semaine      s'est    plus 

concentre   sur     la    situation     du   cuivre 

que    sur    n'importe    quel    autre    metal. 

Cette    commodite   a   suscite     beaucoup 

d'interet  dernierement  et   I'achat  s'est 

developpe  sur  une  grande  echelle.  Les 

marches   du      fer-blanc   et     du    spelter 

sont    plus     fermes.     Somme     toute,    le 

marche  est  meilleur. 

Cuivre.  —  Par  suite  du  fait  que  le 
Japon  achete  en  grosse  quantite  et 
des  demandes  qui  commencent  a  arri- 
ver  de  1'Allemagne  pour  du  cuivre,  le 
ton  du  marche  est  tres  ferme  et  des 
avances  sont  faites  chaque  jour  aux 
endroits  primaires.  Le  metal  de  rebut 
meme  est  rare.  Ms  sont  nominalement 
cotes  ici  a  25c  la  livre. 

Fer-blanc.  —  Les  prix  du  marche 
local  ont  augmente  de  2c  a  56c  la  lb. 
II  y  a  eu  peu  de  mouvement  ici  et  I'on 
rapporte  qu'aux  Etats-Unis  il  y  a  eu 
peu  d'affaires  nouvelles  entre  New- 
York  et  Londres. 

Plomb.  —  Le  prix  du  trust  a  monte 
un  peu  de  I'autre  cote  de  la  frontiere, 
mais  ici  il  n'y  a  pas  eu  de  changement 
et  la  base  reste  encore  a  7J4c. 

Antimoine.  —  De  9y2c  a  10c  la  livre, 
il  y  a  eu  un  assez  bon  chiffre  d'affai- 
res.   Le  marche  est  stable. 

Aluminium.  —  Marche  un  peu  plus 
tranquille,  mais  la  base  reste  ferme  et 
le  prix  est  cote  a  35c. 

Spelter.  —  Un  peu  de  fermete  s'est 
manifesto  dans  cette  ligne,  et  la  base 
est  avancee  a  9%c   la   livre. 

Fer  en  gueuse. — Les  tendances  sont 
a   la  fermete   et  Ton   peut  s'attendre  a 


une     avance   d'un      moment   a    I'autre. 
Prix,  $48  la  tonne. 

LA    PEINTURE. 

II  y  a  eu  des  avances  sur  tous  les 
prix  des  peintures  preparees,  les  spe- 
cialites,  les  couleurs  murales  se  posant 
a  plat,  les  peintures  a  voitures,  les 
peintures  de  marine  et  dorees,  les 
emails,  les  peintures  a  toiture,  les  cou- 
leurs dans  I'huile  et  les  couleurs  dans 
le  vernis.  En  plus  de  ces  changements, 
il  y  a  eu  une  avance  de  25c  par  gallon 
sur  tous  les  vernis  coutant  $2.50  le 
gallon  ou  moins,  tandis  que  les  prix 
des  vernis  au-dessus  de  $2.50  le  gallon 
ont  monte  de  50c.  De  legeres  avances 
aussi  ont  ete  faites  sur  I'huile  de 
graine  de  lin,  et  la  terebentine  est  de- 
cidement  ferme  avec  une  probabilite 
d'avances  qui  deviendront  en  vigueur 
avec  I'affermissement  des  conditions 
primaires. 
LEGERE  AVANCE  SUR  L'HUILE 
DE   GRAINE   DE    LIN. 

Huile  de  graine  de  lin.  —  Une  petite 
avance  a  ete  faite  sur  I'huile  de  graine 
de  lin,  la  base  etant  a  $2.95  le  gallon. 
Un  petit  nombre  de  maisons  donnent 
des  cotations.  II  faut  que  le  manufac- 
turer de  peinture  se  tienne  protege 
sur  I'huile  afin  de  pouvoir  rencontrer 
ses  besoins  qui  sont  encore  conside- 
rables. II  y  a  un  marche  cher  pour  la 
graine  de  lin,  plus  de  $6  etant  la  base 
actuellement.  Aucun  soulagement  en 
ce  qui  concerne  les  approvisionne- 
ments  n'est  en  vue  dans  le  moment. 

Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.95 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 2. 97 *. 

5  a     9  barils 

10  a  25  barils 

PAS  DE  BAISSE  POUR  LA  TERE- 
BENTINE. 
Terebentine.  —  Les  stocks  de  tere- 
bentine ici  ne  sont  pas  considerables. 
La  condition  s'est  quelque  peu  affer- 
mie,  avec  la  base  minimum  maintenue 
a  $1.55  le  gallon.  II  ne  serait  pas  sur- 
prenant  de  voir  les  prix  monter  bien- 
tot,  car  le  marche  primaire  est  de 
nouveau  a  s'affermir.  La  demande  de 
I'etranger  se  developpe  encore. 

Terpentine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 1.55 

Par  petits  lots 

(Empaquetage  extra) 

LE     MASTIC    EST    FERME,    MAIS 
SANS     CHANGEMENTS. 

Mastic.  —  Contrairement  aux  atten- 
tes  de  certains  manufacturiers  et  mar- 
chands  de  gros,  aucun  changement  de 
prix  ne  s'est  produit  dans  les  prix  du 


mastic.  Le  mouvement  a  ete  peu  con- 
siderable dernierement  et  la  question 
du  prix  ne  semble  pas  offrir  un  chan- 
gement bien  defini.  Les  prix  restent 
comme  suit: 

Nous  cotons: 

Mastic    Standard: 


AU- 

des- 

sous 

5 

1      del 

onnes 

tonne  tonne 

$5.00  $5.25  $5.60 

5.15 

5.40     5.75 

5.85 

6.10     6.45 

6.10 

635     6.70 

6.35 

6.60     6.95 

8.10 

8.35     8.70 

8.60 

8  85     9.20 

7.15 

7.40     7.75 

En  barils  .  .  . 
En  y2  barils  .  . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres  . 
Par  12%  livres 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs. 

LE  ELANC  DE  PLOMB  SE  MAIN- 
TIENT  ET  IL  EST  PLUTOT 
TRANQUILLE. 
Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  —  On 
s'attendait  a  des  changements  sur  le 
marche  du  blanc  de  plomb  dans  I'huile, 
lorsque  Ton  considererait  les  nouvelles 
echelles  de  prix  de  la  peinture  pour 
I'automne.  En  vue  du  fait  que  les  prix 
du  plomb  ont  ete  maintenus  et  aussi 
par  suite  de  la  plus  petite  quantite 
d'huile  de  graine  de  lin  requise  dans 
le  broyage,  il  a  paru  plus  sage  de  ne 
pas  vaire  aucun  changement.  En  con- 
sequence, les  affaires  sont  faites  ac- 
tuellement sur  la  base  suivante:  En 
lots  de  5  tonnes,  les  100  livres,  $15.50; 
en  lots  d'une  tonne,  $16,  et  en  petites 
'quantites,   $16.35. 

LES     PEINTURES     PREPAREES 
MONTENT  DE  50c. 

Peintures  preparees,  vernis,  etc.  — 
II  y  a  eu  au  cours  de  la  semaine  une 
hausse  de  50c  par  gallon  sur  les  pein- 
tures de  premiere  et  de  seconde  qua- 
lites  et  une  avance  de  25c  sur  quelques 
autres  varietes.  Les  manufacturiers 
disent  qu'ils  ont  differe  tant  qu'ils  ont 
pu  cette  hausse.  L'huile  de  graine  de 
lin  coute  actuellement  sur  le  marche 
autour  de  $3.00  le  gallon  et  il  est  im- 
possible de  maintenir  les  prix  sur  I'an- 
cienne  base. 

Les  vernis  ont  egalement  subi  une 
hausse  de  25c  a  60c  le  gallon.  Des 
specialites  telles  que  les  peintures  a 
voitures,  les  emails,  etc.,  ont  monte. 
Les  couleurs  murales  ont  monte  de  25c 
le  gallon  et  les  nouveaux  prix  sont  en 
vigueur  immediatement. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  1xk 
livres,  $8.90  les  190  livres  ,en  paquets 
de  5  livres,  $8.40  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquide-bronze. 

Liquide-bronze,     No    1 
Huile  de  banane,  gall, 
f.o.b.  Montreal. 


.$1.50     $2.00 
.$3.50     $7.00 
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Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

rerre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.09.! 

rerre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.15 

"■erre  d'Ombre  brf:l<5e.  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09.1 

erre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

erre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.091 

erre  de    Sienne    pure,  tonnelets 
de  100  livres 0.15 

erre  de  Sienne  bruise,  No  1.  100 
ivres 0.91 

erre  de  Sienne  bruise,  pure,  100 

livres 0.15 

;rt  Imp.  tonnelets  de  100  livres.  .0.25 

art  Chrome,  pur 0.35 

irome  jaune 0.25     0.41 

;rt  Brunswick,  100  livres.  0.12     0.14 
>uge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres    0.15     0.20 

>uge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

iuge    Venitien,    brillant 

superieur 0.07     0.09 

uge  Venitien,  No  1 0.051 

>ir  fin,  pur  sec 0.091 

hre  d'Or,  100  livres 0.12 

hre  blanche,  100  livres   ..0.051   0.06 

hre  blanche,  barils O.o.V. 

hre  jaune,   barils    ..    ..    0.06     0.101 

hre  frangais,   barils 0.08 

hre    sapin,    100    livres    ..0.07     0.08 

uge   Super   Magnetic 0.03.1 

rmillon 0.40 

rmillon  anglais 2.50 

.o.b.  Montreal,   Toronto. 
COULEURS  A   L'HUILE    PURE 
bottes  d'une   livre. 

ige  Venitien 0.20     0.23 

ige  Indien 0.30 

ne  chrome,  pur 0.53 

ire  d'or,  pur 0.30     0.32 

tre  de  sapin  frangais,  pur0.25     0.2S 

ts,  purs 0.38 

res  de  Sienne 0.34 

Ires  d'Ombre 0.34 

iu  Dltra-marin 0.45     0.48 

1. 1  de  Prusse 1.00 

1  de   Chine 1.00 

'i"   fin 0.35 

Ir  ivoire 0.36 

ir  de   peintre   d'enseigne 
ur 0.38     0.40 

ir  de  marine.  5  livres 0.20 

1  p.b.  Montreal,   Toronto. 
Imails   (blancs)  Gallon 

•Jallte $7,471 

Upgloss 4.02.1 

Pile. 

)Ue  All-Round  Brantford— 
ipse  No  7,  50  pqts  de   1   lb.  $25.00 
)  No  8,  100  pqts  de  y2  lb.     28.00 
ftse  No  9,  200  pqts  le  M  lb.     35.00 


Vitre  Simple     Double 

6pais-       epais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessus  de  25  ..    ..$16.80     $22.90 

26  a  34 17.80       24.85 

35  a  40 18.35       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29. 70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106all0 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 

Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

f.o.b.     Montreal,    Toronto,     London, 
Hamilton. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de    101    a   110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  piods 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3. 40 

Glaces  <le  101   a  110  de  large,  con- 
tenant  plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant  plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  an  commerce,  25  pour  100. 
LIvraisoD  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 

Etecouverts   zinc,   $1.45  les  douze   pa- 
quets  de   6   livres   brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.30 

Crown    Diamond    .     .     .     16.00     16.30 

Crown,  pur 16.00     16.30 

Ramsay,  pur 16.00     16.30 

Green.  Seal 16.00     16.30 

Moore,  pur 16.00     16.30 

Tiger,  pur 16.00     16.30 

O.  P.  W.  Dec,  pur   .    .    .      16.00     16.30 
Elephant,    veritable    .     .     16.50     16.80 

Red  Seal 16.00     16.30 

Decorators,  pur  ....  16.00  16.30 
O.  P.  W.  anglais  ....  16.20  16.50 
B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de  5  tonnes,   moins  10%. 


Vert   de   Paris 

En  barils,  environ   6"u   lbs    .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.481 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  V2  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,   blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise.  blanche 5.05 

B-H  Anglaise.  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H.    plancher-vestibule 4.55 

Mlnerve,   blanche 4.90 

.Minerve,   couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown    Diamond,  couleurs 4   55 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..4.00 

B  ll   Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs.  nuances 5.00 

.Moore,  couleurs.  blanches 4. SO 

Moore,  peinture  egyptionne.  tOUtes 

couleurs 1    00 

Moore,  peinture  de  plancher  ..    ..3.85 

.Moore.  Sani-flat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamleson'a  <^-  Crown  Anchor  ..    ..4.30 

C  P.C.  pure,  blanche 5.05 

C.P.C.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W    marque  Canada,  couleurs. 4  50 
O.P.W.    marque    Canada,    a    plan- 
cher     3.7."! 

O.P.W.  a  mur.  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.68 

.Martin-Senour.  KHi'-;  blanche..  ..5.05 
Martin  Senour.  10ir;  couleurs  ..4. SO 
Martin  Senour.  Porch  paint  ..  .  .4-.80 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher    I  .00 

Sherwin-Williams,   blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4  SO 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat    Tone,   blanche 3.60 

Flat   Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros..  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros..  II  S.  concurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros..   Hard  drying  floor    ..4.00 

Mellotone.  blanche 3.95 

Mellotone.  couleurs 3.60 

Sanitone,  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  preparees,  blanches  ..  ..4.25 
Pearcy.  preparees,  couleurs   ..    ..4..rvi 

f.o.b.    Montreal.   Toronto. 
Shellac. 

Blanc  pur.  gall 5.45     6.15 

Orange    pur,    gall 5.25     5.65 
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De  meme  que  dans  tous  les  autres  pays,  les 
prix  ont  subi  en  Belgique,  depuis  cinq  annees,  une 
hausse  importante.  La  statistique  suivante  permet 
de  s'en  rendre  compter 

Moyenne  des  prix 
Marchandises  en  avril       ler  avril       Augment. 

1914  1919  % 


Francs 

1  Pain 0.30 

2  Cafe 2.85 

3  Oeufs 0.10 

4  Beurre 3.18 

5  Boeuf 2.92 

6  Pore 2.25 

7  Lard 1.93 

8  Pommes  de  terre  .    .  0.13 

9  Sel 0.07 

10  Sucre 0.68  J 

11  Riz 0.62 

12  Haricots 0.56 

13  Petrole 0.17 

14  Savon   .......  0.35 

15  Charbon 1.50 

16  Biere 0.17 


Francs 

0.78 

160 

7.54 

263 

0.50 

400 

17.47 

449 

10.79 

269 

11.03 

390 

10.83 

461 

0.25 

92 

0.35 

400 

8.83 

1200 

1.91 

181 

1.76 

184 

1.31 

133 

0.43 

153 

0.99 

183 

5.73 

280 

0.51 

200 

Void  le  modele  a  Vis  d' Arret 

DES 

Porte- Outils   "Agrippa" 

DE 

Williams    pour    Tours 


Pour  donner  un  choix  plus  grand  et  plus  varij  dans  la  ligne  des 
nnrto  rmtils  "Agrippa"  de  Williams,  nous  offrons  ce  modele  a 
5?q  Garret  de  porte-outils  pour  tours,  surtout  a  ceux  qui  se 
Urvent  d'outils  a  couper  (cutters)  faits  d'acier  ayant  ete  mar- 
tPiP  mi  lamine  avec  une  plus  grande  variete  de  dimensions  que 
Spiles  employees  generalement  dans  les  ateliers  ordmaires.  Mais 
nniir  la  mai'orite  de  ceux  qui  achetent  des  outils  a  couper  de 
imension  precise,  nous  recommandons  le  veritable  modele  a 
name  "AeriDPa"  de  porte-outils  pour  tours  comme  etant  le  plus 
fort  le'nius  recommandable  et  celui  qui  donnera  meilleure  sa- 
tisfaction que  n'importe  quel  autre  porte-outil  pour  decouper. 
Les  deux  sont  illustres  ici. 

TVTodeles  droits  et  tournant  a  gauche  et  a  droite  en  stock  aux 
m ernes  prix  que  le  modele  a  came  de  la  dimension  correspon- 
dante  Ecrivez  pour  avoir  un  exemplaire  de  notre  brochurette 
traitant  des  outils  pour  machinistes. 

J.  H.  WILLIAMS  &  Co. 

122    RICHARDS   ST.,    BROOKLYN,    N.Y. 

Representants  canadiens: 

The   Canadian    Fairbanks- Morse   Co., 

MONTREAL  et  QUEBEC. 


17 

18 

19 
20 
21 
22 


Bottines  (horn.)  .  .  23.00 
Bottints  (fem.)  .  .  17.00 
Chaussettes  (horn.)  3.00 
Br.s    (fem.)    ....      3.50 

Chemise 4     4.00 

Chapeau 13.50 


82.70 
78.66 
8.10 
13.00 
13.90 
36.73 


260 
363 
170 
270 
247 
172 


Pour  les  treize  articles  trimestriellement  con- 
siders par  la  "Revue  du  Travail  avant  la  Guerre," 
l'augmentation  varie  entre  92%  (pommes  de  terre) 
et  690%  (sucre).  Seulement  pour  le  sucre  il  n'exis- 
tait  pas  a  proprement  parler  de  prix  moyen  au  ler 
avril;  l'augmentation  etait  de  181%  a  concurrence 
de  la  ration  delivree  par  les  pouvoirs  publics,  de 
1,200%  sur  la  quantite  excedant  cette  ration,  qu'on 
pouvait  se  procurer  dans  le  commerce  clandestin. 
En  laissant  de  cote  cette  marchandise  dont  les 
ecarts  introduisent  un  element  de  trouble  dans  nos 
calculs,  nous  arrivons,  pour  les  douze  autres  arti- 
cles a  une  augmentation  moyenne  de  280%. 

Pour  les  neuf  autres  marchandises  (articles  de 
vetement,  sauf  le  savon,  le  charbon  et  la  biere  de 
menage),  l'augmentation  relevee  varie  entre  170  et 
363%  et  se  chiffre  par  228%  en  moyenne  pour 
I'ensemble  du  groupe. 

Pour  le  total  des  vingt-et-un  articles  conside- 
rs (le  sucre  demeurant  exclus),  l'augmentation 
moyenne  est  de  262%,. 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ         I 

les  annonces  du 

PRIX   COURANT       I 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Tortures  Goudronnees  (Roofing)  pretes  k  poser, 
2  et  3  Papiers  de  Construction,  Feutre  h  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tap'sser  et  a  imprinter,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 

"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:   82   Rue   McGill,   MONTREAL. 

Manufacture  de  Feutre  pour  Torture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 
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PLAQUES  DE    FER-BLANC 

TERNEPLATES 

Nous  avons  un  stock  assorti  et  nous 
nous  ferons  un  plaisir  de  vous  fournir 
des  bas  prix. 

A.  C.  LESLIE  St  CO.  Limited 

560   rue  St-Paul,  ouest 
MONTREAL 


I: 

m 

I! 


UTILSEN  ACIER  FORGE 


tt.mmmm fs  mLmisiMmmi 


"AW ADA 


ft    PORGtNGS. 
B»OCKVf  !.(.£,  CANADA 


Un  Traineau  Pour  Les  "Vrais  Sports 


j> 


Ecrivez   pour  avoir  nos   prix  et  toutes 
les  informations  desirees. 


Les  trafneaux  de  Gendron  se  rendenl   parce  qu'ila  soul  cons- 
truits  de  fa  con  a  plaire  aux  clients  difflcilea  —  les  garcon- 
nets   qui   saveni    ce   qu'ila   veulent   avoir.     Nous   manufactu- 
rons  des  v61ocipfedea,  des  autoa  pour  enfant*.  d(.s  cham 
des  accessoires  de  salle  de  bain,  etc. 


The    Gendron    Manufacturing    Company,    Limited 

Rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Canada. 


CADRES    &  MOULURES 

M.  le  Marchand: — 

Malgre  la  hausse  continuelle  des  marchandises,  nous  vous 
faisons  une  derniere  off  re  comme  suit: — 

600  pieds  de  moulures  de  1",  iy2"  et  2"  de  large,  dans 
toutes  les  varietes  et  modeles  les  plus  nouveaux  pour  la  modique 
somme  de  $40.00. 

Nous  faisons  aussi  une  speciality  de  cadres,  grandeurs  14  x 
20  et  16  x  20  ovals  et  carres  pour  portraits  bombes  ou  plats  que 
nous  pouvons  vous  vendre  a  des  prix  defiant  toute  competition. 
Nous  sommes  aussi  les  plus  grands  importateurs  de  chromos  re- 
hgieux  et  de  fantaisies,  vitres  et  globes. 

T,  1w£™?JJ?~e  Premiere  commande,  nous  vous  enverrons  GRA- 
TUITEMENT  un  set  d'echantillons  de  nos  moulures. 

ECRIVEZ-NOUS  POUR  PLUS  AMPLES  RENSEIGNEMENTS. 

La    Compagnie   Wisintainer  &  Fils    [Incorporee] 

Bureaux  et  Salles  d'echantillons  :  Manufacture  : 

58  et  60  Boul.  St-Laurent,  Montreal,  Que.  7  rue  Clarke,  Montreal 
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BALANCES 


De  toutes  les  dimensions, de  tous  les  modeles  et  de  toutes  les  capacites  : 

DE  lA  D'ONCE  A  150  TONNES 

La  ligne  de  confiance  et  bien  connuefabriquee  par 

The    Burrow   Stewart    &    Milne    Co.,  Limited 

Hamilton,  Canada 


Balances  de  menage 
"    comptoir 
"    salle  de  bain 
"        "    medecin 
pour  bebes. 


Balances  industrielles 
sur  voie 

Balances  a  wagon  et  a 
stock 

Balances  a  minoterie 

Balances  sur  voie  pour 
chemin  de  fer. 


La  ligne  qui  a  fait  ses  preuve  depuis  pres  d'un  demi-siecle. 
Representant  : 

John  R.  Andersons  36  rue  Saint-Dizier,  Montreal 

Ecrivez  pour  avoir  des  renseignements. 


PROJECTILES 


Vu  l'approche  de  la  saison  de  chasse,  il  faut  avoir  un  vaste  assortment  de 
bons  projectiles. 

Les  projectiles  "M.R.M."  sont  uniformes,  ronds  et  de  dimensions  egales; 
ils  sont  bien  connus  des  sportsmen  canadiens  depuis  40  ans. 

lis  sont  en  sacs  de  toile  qui  en  contiennent  5,  10  ou  25  livres 
et  de  diverses  dimensions. 

DETAILS  COMPLETS  ET  PRIX  SUR  DEMANDE. 

The  Steel  Company  of  Canada,  Limited 


HAMILTON, 


Hamilton  Montreal 


BUREAUX  DE  VENTE  A 
Winnipeg  Vancouver 


MONTREAL 


et  St.  Jean  (N.B.) 
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Cette  annee  les  cultivateurs  ont  besoin  de  beaucoup  plus  de 

Vert  de  Paris. 

La  temperature  chaude  a  fait  sortir  par  legions   les   betas    a   patates   qu'il   faut  detruire,    immediatement,   avec    PLUS 

et  encore   PLUS  de  vert  de   Paris. 

II  vous  faudra   un   stock   SUPPLEMENTAIRE   pour   repond re    a    I'augmentation   de    la   demande. 

Nombre  de  marchands  ont  deja  envoye  des  commandes  re  petees.    Tout  le  monde  demande  le  vert  de  Paris  de  Berger. 

Vos  clients  iront  ou   ils  peuvent  se   procurer  le   "Berger",     parce   que   le  "Berger"  tue   les   betes  a   patates. 

II   renferme  une  quantite  minime  d'arsenic  libre  et  il   est  pius    puissant   que    I'etalon    du   gouvernement,   de    sorte     que 

le  vert  de   Paris  de   Berger  tue   infailliblement  sans   le  danger   d'endommager   les  feuilles. 

La  pluie  ne  le  lave  pas  facilement;    il  est  leger  de   gravite   et  il   reste  bien  en  suspension.     On  peut   I'employer  a  sec 

ou  en  solution. 

LE  VERT  DE  PARIS  DE  BERGER 

— le   produit  Sherwin-Williams 

— est  employe  dans  I'univers  entier.     Vendu  en   boites  et     en  paquets  de  '/2,  1  et  2  lbs  —  en  barillets  d'acier  de  25,  50 
et  100  lbs  —  en  barils  d'arsenic  et  en  barils  de  petrole. 
Repetez  aujourd'hui   votre  commande    PAR    LE    TELEGRAPHE. 

The  Sherwin-Williams  Co. 

of  Canada.  Limited. 


Fabricants   de    peintures,   vernis   et   couleurs,   broyeurs 

d'huile  de  graine  de  lin, 

897    rue   Centre,    Montreal. 

110   Ave   Sutherland,    Winnipeg. 


Toronto.    Winnipeg.    London,    Calgary, 
Vancouver  et   Halifax. 


Un  produit  de  la  bonne  qualite  pour  toutes  les  fins 


LES  OUTILS  DE  BUCHERON 
DE  PINK 

Les  outils  Etalons  dans  tons  les  provinces 
du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande,  Aus- 
tralie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  biicheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturers  d'OUTILS  de  BUCHERON 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 
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"La  Joie  du  Vendeur" 

EST  UN  AUTRE  NOM  POUR  LES 

MACHINES  A  LAVER  KRIBS 


C'est  une  "tres  grande  satisfaction"  que  de  savoir  que  les 
marchandises  que  vous  montrez  a  vos  clients  ont  une  ve- 
ritable qualite  et  que  leur  construction  est  parfaite. 

Aujourd'hui,  des  centaines  de  vendeurs  eprouvent  un  ve- 
ritable plaisir  a  vendre  les  MACHINES  KRIBS.  lis  re- 
coivent  des  paroles  de  gratitude  de  vingtaine  de  clients 
satisfaits.  II  resulte  de  rapports  que  nous  recevons  que 
la  vente  d'une  machine  nous  en  fait  vendre  plusieurs 
autres  dans  le  meme  voisinage. 

LES  MACHINES  KRIBS  ONT  DES  TRAITS  CARAC- 
TERISTIQUES.  Elles  sont  dessinees  par  des  hommes 
ayant  une  longue  experience  et  elles  sont  faites  de  bois 
choisi.  Les  cuves  ne  retreciront  pas,  ne  craqueront  pas 
ni  ne  se  derangeront.  Les  garnitures  sont  polies  et  bien 
posees.  Les  engrenages  sont  bien  decoupes  et  ne  glisse- 
ront  pas.  Des  appareils  de  surete  protegent  contre  I'in- 
attention.  Elles  marchent  facilement  et  font  leur  travail 
a  la  perfection. 

Si  vous  ne  vendez  pas  nos  lignes,  vous  vous  privez  d'un 
AGREMENT  et  de  PROFITS. 

Parlez-en  a  votre  fournisseur  en  gros  aujourd'hui  meme, 
ou  ecrivez-nous  directement. 


La  QUALITE  et  le  FINI  de  nos  machines  se  rencontrent  d'une  facon  aussi  evi- 
dente  dans  celles  qni  sont  vendues  a  prix  eleves  que  dans  nos  lignes  a  prixmoderes. 
La  nouvelle  Electrique  est  le  summum  de  1'effiCacite. 

A  la  main,  par  I'eau,  avec  moteur   a  gazoline  ou  a  Velectricite. 


William  A.  Kribs,  Hespeler,  Ontario. 

Fabricant  de  trues  de  toutes  sortes  pour  la  manutention  des  marchandises 
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MACHINES  a   COUDRE 

Une  ligne  tres  populaire  que  n'importe  quel  marchand  peut  prendre  en  stock.  Faite  par 
l'un  des  plus  grands  manufacturers  et  garantie  sous  tous  rapports.  Chaque  machine 
que  vous  vendez  vous  donne  un  joli  profit  et  un  client  entierement  satisfait. 


Machine  a  coudre   Eldredgs.  actionnef 

a    la    main   ou    par   moteur  Olec- 

trique.    Peut   se   transporter 

vacilement. 


Tete   de    la    Machine    rotative    Black 
Diamond 


Cabinet    de    salon,    au     complet,     avec 

tete   rotative    Black    Diamond   et 

une  serie  d'accessoires. 


'Black    Diamond",   notre    plus   populai- 
re machine  avec  tete  a  bascule. 


'Queen    of  the    West",   la   machine   fa-    "Gold    Coin",    une    machine    resistante 


vorite   pour  la  couture   generale. 


a    un    prix    modere. 


"Pioneer",    la      meilleure      machine    a 

tete  a   bascule,  a   prix   modique, 

sur   le   marche. 


lies  milliers  el  <los  milliers  de  machines  a  coudre  de  la  mfime 
marque  que  Les  nStres  sunt  vendues  annuellemenl  aux  Kiats-Unis — 
environ  200,000  par  des  quincallliers  (nii  n'en  connaissent  pas  plus 
long  sur  les  machines  a  coudre  que  vous  n'en  connalssez  vous-meme. 

Ecrivez   pour  avoir  das   prix. 

LEWIS  BROS.,   LTD. 

Montreal. 

TOUT  EN  FAIT  DE  QUINCAILLERIE 

Accessoires   d'automobiles 

Fournitures  de  constructeurs  de  chemins  de  fer  et 

de  plombiers. 

Articles  de  sport,  coutellerie,  toiture  preparee, 

peintures  et  vitres. 
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Tole    Galvanisee    Ondulee 

pour    Toiture 

La  tole  galvanisee  ondulee  est  consideree 
comme  un  article  indispensable  dans  l'industrie 
de  la  construction  a  cause  de  ses  nombreux 
avantages  sur  tous  les  autres  genres  de  toiture, 
et  elle  est  particulierement  appropriee  pour  les 
granges  et  autres  edifices. — 

Elle  est  a  l'EPREUVE  DU  FEU  et  donne 
une  excellente  protection  contre  la  foudre. 

Vous  pouvez  poser  vous-meme  votre  tole 
galvanisee. — 

Elle  est  absolument  impermeable. — 

Nos  ondulations  regulieres  la  rendent  tres 
rigide  et  ajoutent  enormement  a  sa  force  de  re- 
sistance.— 

Envoyez-nous  la  dimension  de  votre  grange 
et  nous  vous  dirons  la  quantite  exacte  de  tole 
qu'il  vous  f  audra,  avec  celle  des  clous  et  des  ron- 
delles  de  fixage. 

Mc    CLARY'S 

23  rue  Wellington 

IVIONTREjVL 
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VITRERIE 

GENERALE      POUR      CONSTRUCTION 
16  ONCES,  21  ONCES,  26  ONCES,  29  ONCES,  34  ONCES  ET  39  ONCES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces   biseautees,  miroirs,  verre   ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons   expedier   toutes    commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  speciality. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COMPANY.     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


Le  "BALAI  SOMME" 


Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 
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Pensez  a  Votre  Salle  a  THuile 

Songez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
nipuler  de  la  gazoline  et  de  l'huile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
par  I'emploi  d'un  equipement  moderne. 

Chaque  vente  que  vous  faites  vous  donne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
s'en  vont-ils  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  l'huile  ren- 
versee  ou  perdue  par  le  coulage,  l'evaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
la  manutention? 

UNE  POMPE 


POUR  L'EMMAGASINAGE  DE  L'HUILE 
mettra  votre  commerce  d'huile  sur  une  base  pro- 
fitable. Elle  est  a  I'epreuve  du  coulage  et  de 
^evaporation ;  elle  est  precise,  commode,  absolu- 
ment  propre,  jolie  et  elle  sauve  beaucoup  de 
temps.  Elle  vous  permettra  de  vendre  plus 
d'huile  avec  moins  de  travail.  Pas  de  perte  d'au- 
cune   sorte.      Pas   d'odeur. 

Permettez-nous  de  vous  envoyer  notre   litterature 
prouvant  nos  dires. 

S.  F.  BOWSER  COMPANY,  LTD-   Jl 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 


Bureaux  de   ventes  dans  tous   les  centres. 
Representants  partout. 


Fig.   241.    Pom- 
pe    a     gazoline 

"Sentinelle 

Rouge". 


Ce   Ratelier  Vous   Aidera   a   Vendre 

LES     LICOUS    GARANTIS    DE 


;  gr\\V\V\\_.  Gucxr&rvfceed   Halters 


i.  ^a.^.. 


Un  joli  etalage  est  ce  qui  aide  le  plus  a  la  ven- 
te. 

Rendez  facile  a  vos  clients  1'examen  de  vos 
marchandises  sans  qu'ils  les  demandent  Ce 
ratelier  a  licous  de  Griffith,  place  dans  votre 
magatin  ou  a  l'entree  de  votre  elablisserr  ent, 
vous  aidera  a  vendre  plus  de  Licous  Griffith  et 
autres  articles  que  vous  pouvez  etaler  a  1'aide 
de  ce  support. 

C'est  une  des  aides  pratiques 

de  ^ViffilK  ponr  le  Marchand 

donnees  GRATIS  aux  marchands  a- 
vises  qui  tiennent  en  stock  les  specia- 
lity de  harnais  de  Griffith-  Ce  rate- 
lier se  place  surle  plancher  ou  se  fixe 
au  plafond. 

Ecrivez  aujourd  hui  pour  plus  de  ren- 
seignements. 


ligriitUion,  6$  Waterloo  %U  Stratford,  Ont. 
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Une  offre  qui  s'adresse 
strictement  au  marchand 

La  PEINTURE  DE  RAMSAY  est  placee  sur  le 
marche  par  les  Marchands  de  Ramsay  et  les 
Marchands  de  Ramsay  font  des  profits  en  ven- 
dant  la 

PEINTURE 


II  n'y  a  pas  de  borne  a  notre  cooperation;  pas  de 
restriction  de  qualite;  rien  d'epargne  pour  main- 
tenir  le  succes  du  bon  renom  qui  a  pris  77  ton- 
gues annees  pour  s'edifier. 

Ecrivez  pour  notre  proposition 

"La    Peinture   Correcte   pour   Peindre   Correctement" 

Ramsay   &   Son    Company 

Fabricants  de   Peintures  et  Vernis  depuis  1842. 
RONTO  MONTREAL  VANCOUVER 


LES  PAPIERS  A  TAPISSER 
STAUNTON 

POUR  19  20 

offrent  un  choix  complet  d'idees  nouvelles  et 
de  traitements  originaux  qui  forcent  les  gens 
a  tapisser  leur  maison  plus  souvent. 

Les  papiers  "Tout  Rogues" 
de  Staunton 


fjauvent  du  temps  et  du  travail  et  simplifient  le 
travail  du  posage  de  la  tapisserie. 

ACHETEZ  LES  PAPIERS  A  TAPISSER 
STAUNTON 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser, 
TORONTO,  CANADA. 

Salles  de   ventes  a    Montreal: 
Edifice    Mappin    &    Webb,  10  rue  Victoria. 


Molns  cher  qu'un  fouet  et 

meilleur  pour  votre  cheval 
Un  cheval  avec  l'encolure  ou  l'fi- 
paule  contusionn§e,  (jcorchSe  et 
gchauff£e  ne  peut  gagner  son  avoi- 
ne.  Le  fouetter  ne  peut  qu'aug- 
menter  sa  souffrance.  Vous  pou- 
vez  prGvenir  semblable  blessure 
pour  moins  que  le  prix  d'un  bon 
fouet.  Garnissez  votre  fiddle  ani- 
mal de  TAPATCO  —  la  bourrure 
avec  notre 

Nouveau   Crochet   d'Attache 

Patents 

(ne  se  trouve  que  sur  les  Bourru- 

res  faites  par  nous) 
II  fournit  une  attache  qui  tient  et 
qui  empgche  de  se  dSfaire. 

Les  Bourrures  a  Collier 
remplies  de  notre  materiel  de 
bourrure  special  sont  meilleures 
que  n'importe  lesquelles.  EUes 
sont  douces,  souples,  absorbantes. 
Elles  servent  de  garantie  contre 
les  6paules  sensibles. 

Les  Gants  de  Coton  Marque 
TAPATCO 
sont  de  quality  supS- 
rieure  et  faciles  a 
vendre.  lis  se  tien- 
nent  et  donnent  sa- 
tisfaction sous  le 
plus  dur  service.  II 
n'en  est  pas  de  meil- 
leurs  pour  usage  aux 
champs,  au  jardin  ou 
a   l'atelier. 

Faits  avec  poignets 
et  gantelets  tricotfs 
ou  a  bande,  pesanteur 
lSgere.  moyenne  ou  ^le- 
vee. Gants  et  Mitaines 
en  Jersey  de  couleur 
Tan,  Oxford  et  Ar- 
doise.  Aussi  gants  gar- 
nis  de  cuir. 
Commandez-en  a  votre 

marchand  en  gros. 

THE  AMERICAN  PAD 

&   TEXTILE   CO. 

CHATHAM.    ONT. 


La  force  (Tune  hache  depend 
autant  de  son  manche  que  de 
sa  tete. 

LES  MANCHES  DE  STILL 

— vous   donneront    un    outil    de   travail    plus  fort,   car 
les    MANCHES    DE    STILL   sont   faits   des    meilleurs 
bois  canadiens. 
La  vente  des 

MANCHES    DE    STILL 

surpassent  de  beaucoup  celles  de  toutes  les  autres 
marques. 

II  y  a  une  raison  a  cela. 

Manches  de  hache,  de  pique,  de  marteau  d'en- 
clume  et  de  marteau  ordinaire,  manches  Cant  Hook 
et  Peavie,  aussi  manches  de  fourche  a  foin. 

La  vente  des  STILL'S  est  payante.  Voici  les  noms 
de  leurs  marques:  "EMPIRE",  IMPERIAL",  "PEER- 
LESS" et  "CHAMPION." 

J.H.STlLLMfg.Co. 

ST-THOMAS        -        -        ONTARIO 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 


128 


LE   PRIX   COURANT,   vendredi    25   juillet   1919 


Vol.  XXXII  —  No  '30 


LA  BANQUE  MOLSONS 

Incorporee  en  1855 

CAPITAL  ET  FONDS  DE 

RESERVE,  $8,000,000 

Plus  de  100  Succursales. 

Les  marchands,  manufactu- 
riers  et  fermiers  dont  le  deve- 
lcppement  de  leurs  affaires  ne- 
cessite  un  certain  credit,  trou- 

veront  a  la  Banque  Molsons  les 
plus  grandes  facilities. 

Departement  d'epargnes  des 
plus  modernes. 

E.  C.  PRATT,   Gerant 


BANQUE  PROVINCIALS 

DU  CANADA 


CAPITAL   AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL  PAYE   ET  SURPLUS   (au  31   dec.  1917)    ....      1,750,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 21,600,000 

82  Succursales  dans  les  Provinces  du  Quebec,  de  l'Ontario  et  du 
Nouveau-  Brunswick. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  H.  LAPORTE,  C.P.,  de  la  maison  La- 

porte- Martin     limitee,     administrates     du     Credit     foncier 

lranco-canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  capitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,   administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de    l'agri- 

culture,  Conseilier  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 

L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limitee. 

M.    CHEVALIER,    directeur   general    Credit    foncier   franco- 

canadien. 


M 


M. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:  l'hon.  sir  ALEXANDRE  LACOSTE,  C.R.,  ex-juge  en 

chef  de  la  cour  du  banc  du  roi. 
Vice-President:    L'HON.    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre   sans 
portefeuille   dans   le   gouvernement   de   Quebec,    administra- 
teur "Montreal  Light,  Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 
M.   S.-J.-B.   ROLLAND,   president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 


BUREAU-CHEF 
Directeur-general,   M.   TANCREDE  BIENVENU. 
Secretaire,  M.  J. -A.  TURCOT      Inspecteur  en  Chef, 
Chef  Departement  de  Credit,  M.  M.  LAROSE. 

M.  C.-A.  ROY  Inspecteur, 

M.  ALEX-  BOYER. 
Auditeurs  representant  les  Actionnaires 
I.:.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LARUE,  Quebec. 


LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons-  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14   RUE   AUBER 

est   tres    propice    aux    voyageurs   canadiens   qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  plus  bas  taux. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere   a   Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a   New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital   autorise $10,000,000 

Capital   verse  et  fonds  de   reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.   Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  Belque,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson. 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  g6rant-g«5ne>al. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL    (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:   95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  geTant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartiers 

Tout  d^pot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
fois  par  ann^e  un  int6r€t  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  6met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  de 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi^s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 


].  XXXII 


No  30 


LE   PRIX   COURANT,   vendredi    25   juillet   1919 


129 


FINANCES 


LES  TAXES  ET  LA  GUERRE 


le  revenu  et  les  profits  commerciaux  sont  des  item 
que  l'industrie  ne  oherche  pas  a  eviter. 


Le  Canada  au  cours  de  la  derniere  grande  guer- 
a  fait  preuve  de  beaucoup  de  patriotisme,  mais 
est  difficile  d'en  retracer  les  effets  dans  les  dis- 
tes  industrielles  dont  le  pays  est  le  temoin  en  ce 
mient. 

Le.but  de  chaque  classe  semble  de  passer  a 
e  autre  le  fardeau  des  depenses  encourues  par 
guerre.  Le  cout  de  la  vie  a  tellement  augmentee 
le  travailleur,  que  nous  devons  avoir  une  aug- 
mtation  proportionnelle  de  nos  gages.  Le  patron 
son  cote  declare  que  le  prix  des  marchandises 
it  etre  eleve  car  il  doit  payer  des  taxes  addition- 
lies  et  de  plus  gros  dividendes  sont  necessaires 
jr  correspondre  a  l'augmentation  du  cout  de  la 
Nous  entrons  done  dans  un  cercle  vicieux  et 
a  fin  le  salarie  et  l'ouvrier  ne  sont  pas  dans  une 
illeure  situation  financiere  qu'auparavant,  et  le 
ant  d'une  industrie  ne  tarde  pas  a  s'apercevoir 

ses  depenses  additionnelles  out  absorbe  tous 
profits. 

La  conclusion  a  retirer  de  ce  phenomene,  e'est 
il  y  a  des  lois  economiques  dont  Taction  ne  pent 
e  prevenue  par  l'effort  humain.  II  est  inconce- 
)le  qu'une  guerre  aussi  couteuse  soit  faite  et  que 
xque  individu  en  meme  temps  soit  capable  de 
intenir  son  train  de  vie  anterieur.  Les  forces  qui 
itrolent  la  distribution  de  la  richesse  peuvent 
e  modifiees,  mais  elles  ne  peuvent  etre  chang'ees 
damentalement. 

La  source  de  la  difficult^  se  trouve  dans  la  de- 
nde  exceptionelle  pour  les  marchandises  et  dans 
rarete  de  la  main-d'oeuvre  du  fait  de  la  guerre. 
:  etat  de  chose  a  eu  immediatement  pour  effet  de 
e  monter  les  prix,  surtout  ceux  des  commodites 
entielles  qui  servent  a  tout  le  monde.    En  meme 
ips,  il  a  fallu  trouver  un  revenu  public  addition- 
pour  faire  face  aux  depenses  publiques,  et  coin- 
e'est  un  fait  reconnu  que  lc  cout  eleve  de  la  vie 
ait  deja  lourdement  sur  le  salarie,  des  taxes  pro- 
ssives  sur  le  revenu  et  sur  les  profits  commer- 
ux  ont  du  etre  prelevees.     De  cette  facon  on  a 
enu  une  distribution  assez  equitable  des  depen- 
occasionnees  par  la  guerre.    Mais  malheureuse- 
fcnt,  on  a  essaye  de  s'y  soustraire  et  e'est  juste- 
npit  a  cause  de  manque  de  patriotisme  que  nous 
I  vons  pas  fait  tout  ce  que  nous  aurions  du  faire 
Isjis  les  premieres  annees  de  la  guerre.    La  main- 
I'pivre  doit  reconnaitre  que  les  changement  dans 
I 


out  de  la  vie  ne  constituent  pas  une  base 
lcluante  pour  le  rajustement  des  salaires,  mais 
ils  ne  representent  qu'tine  partie  du  fardeau  de  la 
jrre,  et  bien  que  des  prix  plus  eleves  pour  les  sa- 
•es  et  la  matiere  premiere  soient  des  facteurs  le- 
imes  dans  le  ccrut  de  la  production,  les  taxes  sur 


Le  nouveau  ministre  des  finances  canadien  de- 
vrait  etre  un  homme  d'affaires  et  de  finances  plutot 
qu'un  politicien.  Malheureusement,  le  nombre  de 
deputes  possedant  ces  qualifications  est  tres  rest- 
reint,  mais  e'est  une  charge  dont  les  devoirs  sont 
devenus  trop  considerables  pour  etre  confies  a  d'au- 
tres  mains. 


La  ville  de  Winnipeg  va  demander  au  gouver- 
nement  federal  Je  payer  les  depenses  speciales  en- 
courues par  la  recente  greve  generate,  depenses  qui 
se  chiffrent  a  environ  $200,000. 


LA  NOTE  AMERICAINE. 


Jeudi.  24  juillet  1919. 

Fairbanks.  Gosselin  &  Cie.  --  Le  sentiment  ge- 
neral a  l'egard  de  l'industrie  de  l'acier  et  des  autres 
industries  serieuses  s'est  sensiblement  ameliore  hier, 
grace  a  l'assurance  donnee  que  les  greves  menacant 
actuellement  n'atteindraient  probablement  pas  des 
proportions  considerables. 

Les  revues  commerciales  rapport ent  que  le  vo- 
lume des  commandes  grossit  continuellement  en 
d6pi1  des  troubles  ouvriers.  Ford  Motors  et  Willys 
overland  sont  sensees  avoir  place  des  ordres  consi- 
derables d'acier  et  ['administration  des  chemins  de 
Icr  ne  saurait  tarder  a  reconnaitre  la  necessite  d'ef- 
fectuer  les  achats  qu'elle  retarde  depuis  longtemps. 

Les  tabacs  anu'diorent  de  jour  en  jour  leur  po- 
sition au  tableau  de  la  Bourse  par  suite  de  l'accrois- 
sement  rapide  de  cette  industrie  et  les  possibilites 
de  transactions  a  l'etranger.  grace  a  l'introduction 
outre-mer  du  tabac  et  des  cigarettes  americains.  A 
l>eu  d'exception  pres,  toutes  les  valeurs  de  c^  com- 
partiment  sont  tres  fortes  et  actives. 

La  cote  hier  matin  a  eu  une  tenue  magnifique. 
ce  n'est  pas  que  l'animation  soit  tres  grande  a  Wall 
Street,  mais  la  plupart  des  bonnes  valeurs  conti- 
nuent  lentement  mais  surement  a  se  relever,  ce  qui 
vaut  certes  mieux  qu'une  activite  effrenee  qui  por- 
terait  la  clientele  a  se  lancer  dans  des  speculations 
dangereuses. 


LES    COMPENSATIONS. 


Les  compensations  des  banques  canadiennes 
pour  la  semaine  ecoulee  se  sont  elevees  a  $116,- 
954,513,  soit  une  augmentation  de  $2S.9S0.569,  ou 
32.94  pour  cent  sur  les  chiffres  de  la  semaine  pre- 
cedente. 

Le  tableau  comparatif  est  le  suivant: 

24  juil.  1919   ....   $116,954,513  aug.  $28,980,559 

1918   ....        87,973,944  aug.     12.115,125 

1917  ....        75,858,819  aug.       6,814,877 

1916   ....        69,009,942  aug.     22,269,077 
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Garantie  de  Contrat 

Entrepreneurs-Contracteurs 

Les  Municipality  exigent  des  Cons- 
tructeurs  de  chemins  des  depots  de 
garantie  pour  la  bonne  execution  dans 
un  temps  determine  des  travaux  en- 
trepris.  Les  proprietaires  exigent  aussj 
des  Contracteurs  des  depots  de  garan- 
tie de  meme  nature.  "La  Pr6voyance" 
moyennant  une  indemnity  relative- 
ment  minime  garantit  la  bonne  execu- 
tion des  obligations  de  toutes  especes 
contractees  par  des  Entrepreneurs  et 
leur  permet  ainsi  de  faire  fructifler  des 
capitaux  qui,  deposes  en  garantie,  ne 
leur  rapporteraient  que  l'interet  modi- 
que  de  la  banque. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-.Tacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

S50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 
SPECIALE 

ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau   principal,  TORONTO 


GEO.    GONTHIER  H.-E.    MIDGLEY 

Licencie   Inst.    Comptable.      Comptable 

IncorporS. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10   rue   St-Frs-Xavier,     -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLEY" 


La   Compagnie   d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre    I'lncendle 

Actif $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179   rue   Girouard,   Saint-Hyacinthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J. -Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  ge>ant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Win.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondle  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR     DE 
Ferronnerie     et     Quincaillerie,     Verres 

a    Vltres,    Peinture,   etc. 
Sp6cialite;  —   Poeles   de  toutes   sortes. 

Nos  232  a  239   rue   St- Paul 
Ventes  12  et  14   St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geuis  et  fait  bSneficier  ses  clients  de 
cette  economie.  Attention  toute  spe- 
cinle  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pague  seront  tou jours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marchS. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.   H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de   Quebec 
11    Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main   7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Pr£ts  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.  -  R.    MONTBRIAND 

Architecte  et   Mesureur, 
230   rue   St-Andre,  Montreal. 


Soiide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SunLij 


®2 
OF  CANADA 


SIEGE  SOCLAL-MONTREAL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre   le   Feu,  Assurances 
Marines,  d'Automoblles,  contre  I'Ex- 
plosion,     I'Emeute,     la     Disorganisa- 
tion Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,    au-deia,    de    ..     ..   $7,000,000.00 
Bureau    Principal:    TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  ge>ant   g6n6ral 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale   de    Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      I NSU  RANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 
Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 
Capital  Verse  $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore    Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebois,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal. 
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PORTEE  ECONOMIQUE  DES  PERTES  PAR 
LE  FEU 


Si  la  propriete  est  detruite,  la  grande  orga- 
nisation du  credit  est  amoindrie  en  proportion  du 
iiontant  de  la  perte.  Sous  de  telles  conditions,  Ins- 
urance contre  le  feu  devient  une  garantie  obliga- 
jpire.  II  faut  que  Ton  sache  que  toutes  les  sources 
psentielles  de  securite  sont  sauvegardees  contre  les 
langers  de  destruction  par  les  elements.  On  n'ac- 
brde  pas  de  credit  a  un  marchand,  ni  a  un  manu- 
ilicturier,  ni  a  un  homme  d'affaires,  a  moins  que  Ton 
le  sache  que  leurs  effets,  marchandises  en  transit 
u  materiaux  en  voie  de  fabrication,  sont  proteges 
kr  des  assurances.  On  ne  peut  pas  non  plus  em- 
jrunter  sur  immeubles,  si  tous  les  batiments  ne 
pnt  pas  assures.  Les  affaires  d'assurance  sont  done 
separables  de  toutes  les  activites  commerciales  et 
uancieres  du  pays. 

Bien  que  les  pertes  pruveiianv  du  feu  puissent 
;re  indemnisees  par  l'assurance,  leur  repetition 
cerce  une  influence  adverse  sur  l'extension  de  cre- 
t.  Les  cercles  commerciaux  perdent  confiance  en 
lui  dont  les  proprietes  sont  frequemment  la  proie 
u  feu.  Une  ville  souvent  ravagee  par  l'incendie 
jrouve  des  difficultes  financieres.  Les  courtiers  ne 
ennent  pas  a  vendre  les  obligations  d'une  ville  dont 
s  proprietes  imposables  disparaissent  continuelle- 
ent  en  fumee.  Une  municipality  bien  administree, 
ui  ne  permet  pas  a  ses  citoyens  de  risquer  leurs 
roprietes  ou  celles  de  leurs  concltoyens,  gagne  la 
mfiance  des  preteurs.  Lorsque  les  ressources 
*eees,  qui  maintiennent  toutes  les  relations  du  cre- 
1,  sont  vainement  sacrifices  par  le  feu  d'annee  en 
nnee,  le  fondement  meme  de  l'edifice  commercial 
a  pays  est  ebranle\ 

Leurs  effets  sur  le  progres  industriel.  — 
e  cout  de  la  production  d'articles  manufactures  an 
anada  est  grandement  accru  par  les  ravages  du 
;u.  Cette  destruction  est  un  obstacle  a  la  concur- 
mce  avec  les  pays  etrangers  de  plusieurs  manieres. 
n  a  calcule  que  les  primes  d'assurance  contre  le 
;u  sont  cinq  fois  plus  elevees  au  Canada  que  celles 
es  pays  d'Europe.  Cette  difference  a  pour  cause 
)S  dommages  excessifs  du  feu;  elle  fait  imposer  une 
harge  fixe  sur  le  prlx  de  vente  de  chaque  objet  de 
ommerce.  Les  sommes  iirelevees  pour  le  maintien 
u  service  des  pompiers  municlpaux  augmentent 
ussi  les  frais  de  manufacture  dans  toutes  les  villes 
iot<'\^ees  du  Canada.  On  peut  dire  que  cette  taxe 
st  six  fois  plus  elev6e  en  ce  pays  qu'en  Europe. 
Tne  telle  comparaison  n'est  pas  cependant  tres 
xacte,  car  en  quelques-uns  de  ces  pays  les  services 
es  pompiers  sont  des  institutions  gouvernementa- 


les  et  sont,  consequemment,  maintenus  aux  frais  de 
l'Etat. 

Le  tableau  suivani,  qui  etablit  une  comparai- 
son entre  les  taxes  anglaises  et  canadiennes,  dont 
sont  frappees  certaines  industries  specifiques,  mon- 
tre  clairement  la  surcharge  imposee  au  manufactu- 
rier  canadien,  par  suite  du  rout  excessif  de  l'assu- 
rance. 

\raux  en  Angleterre       Taux  au  Canada 
Classe   d'immeubles  Per    C100  Par  $100  Par  $100 

assures  annuellemei>t    aimuellement     annuellement 

-Manufacture    de    biscuits  7/6  $0.37  $1.80 
Manufacture    rfe     chaus- 

sures 9/&  0.47  2.05 

Brasseries 2/-  0.16  0.90 

Manufacture      de      v>"tc- 

ments 3/b  0.17  0.87 

Minoterie 11/-  0.53  _'.7.", 

Ai.-i  nufai  i  ure      \1e      v6te- 

ments  en  fourrure   .    .  9/-  0.45  1.45 

Manufacture  de  barnais.  3/6  0.17  1.45 

Chapellerie   (feutre).    .    .  8/6  0.42  1.50 

Chapellerie    (paille).    .    .  7/8  0.37  1.63 
Atelier     de     ''instruction 

de  machines ?,/•  0.15  1.00 

Manufacture    d«.-    idaneu- 

ses 25/.  1.2.-,  3.I8 

Tannerie 7/i  0.37 

.Manufacture      de      tissus 

Wanes 3/.  0.15  0.85 

Manufacture   de   boites.  ::i    6  1.57  3  10 

.Manufacture  de  laine   .    .  18/8  0.92  3.23 

Prenons  pour  exempie  une  manufacture  de 
chaussures.  Sur  chaque  assurance  de  $250,000,  un 
manufacturier  de  Quebec  verse  une  prime  de  $5,125, 
au  lieu  qu'un  manufacturier  de  Leicester,  Angle- 
terre,  ne  paie  que  $1,150.  II  faut  que  cette  difference 
soit  recouvree  sur  le  prix  de  vente  des  produits  de  la 
manufacture.  Le  marchand  de  gros  sera  done  tenu 
de  payer  non  seulement  la  difference  des  frais  d'as- 
surance, mais  aussi  les  frais  d'entreposage  des  peaux 
dans  les  tanneries  et  ceux  des  effets  en  transit,  qui 
ont  tous  6te  comptes  dans  le  prix  de  vente  des  ma- 
tieres  brutes  au  manufacturier.  En  supposant  que 
le  cout  des  materiaux  et  celui  de  la  production 
soient  les  memes  dans  les  deux  cas,  le  manufactu- 
rier de  Quebec  devra  vendre  $3,975  de  plus  la  meme 
qnantite  d'effets  manufactures,  ou  perdre  ces  $3,975 
sur  les  profits  de  son  commerce.  Si  la  concurrence 
no  permet  pas  ce  surcroit,  et  si  les  profits  ne  peu- 
vent  etre  reduits,  alors,  si  la  paire  de  chaussure  est 
de  $3  et  le  profit  de  33-1/3  pour  cent,  la  quantite  de 
production  de  la  manufacture  de  Quebec  devra  etre 
d'environ  4,000  paires  de  plus  par  annee  que  celle 
de  la  manufacture  de  Leicester. 

II  ne  faut  pas  oublier  non  plus  que  tous  les  ex- 
cedents  de  production,  pour  remplacer  les  domma- 
ges causes  par  le  feu,  representent  la  perte  de  pou- 
voir  productif  d'autant  de  capital.  Mais,  comme  une 
grande  partie  de  la  taxe  imposee  pour  protection 
contre  le  feu  est  qualifiee  d'extra,  les  manufacturiers 
passent  outre.  Cependant,  il  faudra  payer  ces  extra, 
directement  ou  indirectement.  Voila  un  probleme 
que  Ton  devra  resoudre,  si  Ton  veut  que  le  Canada 
puisse  concourir  sur  les  marches  du  monde. 
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LES  STEELCLAD   GALATEAS 


Pour   Robes   elegantes,    Blouses,   Middies,  Tabliers  et  Costumes  de  Jeux.     Se 
distinguent  par  leur  solidite   et   leur  durability     Couleurs  garanties  indelebiles 
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Sauvez  la  surface  etvOUs 
sauvez  tout  ^^^^A^ 

Le   Prestige   Brandram    Henderson 


ETABLI  par  notre  connaissance  des  ingredients  de  peinture  et 
notre  fidelite  aux  formules  correctes,  quelque  soient  les  prix  eleves  ou 
quelque  difficulty  qu'on  puisse  avoir  a  obtenir  ces  ingredients. 

RENFORCE  par  notre  publicite  qui  dit  au  public  depuis  des  an- 
nees   nos   methodes   pour   I'assurer   d'une   satisfaction   complete   dans 
I'usage  de  toute  marque  portant  notre  etiquette. 

ASSURE  par  la  cooperation  d'une  chaine  de   marchands  choisis  par  nous  pour  leur  habilete 
a  representer  avantageusement  une  ligne  de  Peintures  et  Vernis  aussi  remarquable. 

C'est  la  qu'il  faut  chercher  la  base  solide  du    prestige   B-H  —  un   prestige  qui   se   reflete  sur1 
chaque  magasin  de  quincaillerie  quand  on  sait  qu'il  est  "Vendeur  de  B-H". 

Si  nous  ne  sommes  pas  represented  dans  voire  localite  —  ecrivez-nous  pour  plus  amples  de- 
tails et  pour  connaitre  notre  attrayante  proposition  d'agence.    Cela  ne  vous  engagera  en  rien. 


RRANDRAM-HENDERSON 

Wm^r  anOTngMMBM^HB^BH^HMHanHMMBi^B         ■      ■  BBBi^BBBi^^BiM^BBBaa   limited 

MONTREAL  HALIFAX  ST.OOHN  TORONTO  WINNIPEG 

MEDICINE    HAT  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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Tous  les  Marchands  Savent 


Que  le  succes  d'un  commerce  depend  en  grande  partie 
de  la  clientele  des  gens  de  la  localite  et  de  la  confiance 
que  les  acheteurs  conservent  en  un  magasin  apres  y 
avoir  fait  un  achat. 

En  plus  d'etre  manufacturier,  je  dirige  aussi  un  maga- 
sin de  nouveautes  a  Kincardine,  et  j'ai  reussi  dans  mes 
deux  entreprises  parce  que  je  me  suis  efforce  de  con- 
server  la  confiance  de  mes  clients  en  leur  vendant  des 
marchandises  d'une  qualite  irreprochable.  A  present, 
voici  ce  que  je  tiens  a  dire  :  Tous  les  bas  Circle-Bar 
qui  sortent  de  ma  fabrique  sont  sans  couture,  avec 
semelles,  bouts  et  talons  renforces,  seyant  sans  faux 
plis,  et  ils  sont  renommes  pour  leur  qualite  durable 
exceptionnelle.  De  fait,  il  y  a  plus  de  valeur  reelle  pour 
l'argent  debourse  par  vos  clients  et  plus  de  satisfaction 
pour  vous  meme  dans  la  vente  des  bas  Circle-Bar  que 
dans  cslle  de  n'importe  quelle  autre  marque  de  bas 
que  je  connaisse.  Les  bas  Circle-Bar  vous  aideront  a 
conserver  la  confiance  de  vos  clients. 

WM.  MITCHELL,  president. 

CIRCLE-BAR  KNITTING  CO., 

LIMITED 
KINCARDINE        -        ONTARIO 


Fabricants  des  bas  Circle  Bar 


Nos  representants  commenceront  a  etaler  nos  lignes  du 
printemps  1920  au  commencement  du  mois  d'aour. 
Allons-nous  vous  en  envoyer  un  pour  notre  benefice 
mutuel  ? 
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SOUPE  AIX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 
le  monde — 


La   qualite    y    entre 
avant     que     I'et 
quette  soit  mise 
sur  la  boite. 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marc  hand  de  gros 
ou  ecrivez  directement 


Dominion  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 
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CONFITURES 
AUX  FRAISES 
ST.  WILLIAMS 


La    nouvelle    recolte    est 
prete   pour   le   Commerce. 

La   qualite  est  garantie. 
Envoyez  votre  commande  aujourd'hui. 

St.  Williams  Fruit  Preservers,  Ltd. 

Simcoe  et  St.  Williams,  Ont. 

MACLURE  AND  LANGLEY,  LIMITED 

MONTREAL       TORONTO       VANCOUVER 
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POUR  LE  TEMPS  DES  GHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

tSo^0TECTED  BY  A  PEBPETJ*L 
'R»OE  MARK.  ENTERED  ACCORD 
nc,T°  ACT  OF  PABUAME,nE 
?f  "NADA  IN  THE  VEAR  °"' 
'"OuSftNO  EIGHT  HUND"" 
"NO  SEVENTY-FOUR  BY 

ROSENHEIM     &    JO^^cr 
"""eOFFlCEOFTHE  MINISTER 

RICULTURE  UNDER   N    > 


INTHE 

rnM^RICULTllRE  UNDER 

F?L°S23  IN  THE  TRADE 

NEGl5T£R 

0E«7lE„S     MANUFACTURING °£ 

*ILLES?    SELLING    IMITATION 

Fur r  ,8E  prosecuted  to 

U1-L  EXTENT  OF  THE   LAW 

HENR|  JONAS  &  c° 

•^Solc    ppop»i£t0"5 
_MQNTREAI__ 


^Wt  MESS/A/4 

lemonade'  POWDER 


Rosenheim  «jona^ 

MONTREAL 


*OST  PRACTICAL  THINC 

|F0R  EVENING  PARTIES 

AND  FAMILY  USE: 


TOUT  EPICIER  DEVRAIT  SE  PREMUNIR    DE    LA    FAMEUSE 

POUDRE  MESSINA 

QUI  PERMET  DE  PREPARER  LA  PLUS    DELICIEUSE  DES  BOISSONS  ET  LA  PLUS 

HYGIENIQUE. 

La  Poudre  Messina 

vous  sera  demanded  constamment  cet  ete,  car  voila  plus  de  45  ans  qu'elle  est  employee  et  appre- 
ctee  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1874  que  la  marque  de  fabrique  de  la  Poudre  MESSINA  a 
6te"  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  est  devenue  la  grande  favorite  pour 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade. 

Economique  et  Facile  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  peut  f  aire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade.  Pour 
preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de  cette  poudre  dans 
un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LA  POUDRE  MESSINA,  POUR  ETRE  PRET  A  REPON- 

DRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIK 


Maison  fondee  en  1870. 


173-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL. 
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fifesljapt 


PLAT 

RITESHAPE 


Donne  a  chaque  paquet  que  vous 
faites  ces  elements  de  proprete, 
d'ordre  et  de  distinction  auxquels 
tient  tant  le  bon  detaillant 

Demandez-le  a  votre  marchand  de  gros,  ou  a 

THE  VICTORIA  PAPER  &  TWINE  CO.,  LTD. 

Manufacturers  et  Distributeurs  en  Gros 

378-380-382  rue  Notre-Dame,  Ouest 
MONTRFAL. 

Succursales  a 

TORONTO  WINNIPEG  HALIFAX 

*^5|r     La  seule  Iigne  complete  de  %  a  1 0  livres. 

mmy  " 
•"« 

tyAe  ONLY 
COMPLETE 

LINE 
Vzio  10  LBS. 


The  Oval  Wood  Dish  Cov 

Tupper  Lake     N.Y. 


It 
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Les  Huiles  de  Palme  et  d'Olive 

Sous  Trois  Formes  Celebres 

Les  huiles  de  palme  et  d'olive,  comme  vous  le  savez, 
etaient  de  f ameux  agents  nettoyeurs  decouverts  il  y  a  3000, 
ans  par  1  ancienne  Egypte.  La  science  moderne  a  perf  ection- 
ne  leur  combinaison  sous  trois  formes  celebres  dormant  sa- 
tisfaction entiere  a  tous  ceux  qui  les  emploient. 

PALMOLIVE 


LE  SAVON  PALMOLIVE  est  caracterise  par  une  mousse  dou- 
ce, cremeuse,  abondante  et  d'une  senteur  agreable. 

LE  SHAMPOING  PALMOLIVE  va  a  la  racine  des  cheveux, 
nettoyant  parfaitement  le  cuir  chevelu. 

LA  CREME  PALMOLIVE  pour  la  BARBE    renferme  les  me 
mes  huiles  rares  et  agit  comme  mousse  et  comme  lotion.     Ces 
trois  excellentsproduitsPalmolive  sont  tenus  devant  le  public 
par  une  publicite  intensive  qui  les  fait  adopter  par  une  multi- 
tude de  nouveaux  acheteurs  chaque  annee. 

Le  Savon  deLavande  pour  le  bain  est  un  savon  pur,  blanc,  qui 
flotte  sur  l'eau.  fait  par  la  Palmolive  Company  et  il  est  dig'ne 
de  la  reputation  des  autres  produits  de 
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L.  Cheeseman 
&  Son,  Burin  North, 
Terreneuve,  a  100 
milles  du  Chemin 
de  fer. 


Le  magasin  de  Edmonton  de  la  Cie  de 
la  Baie  d'Hudson.  L'un  des  14  macasins 
de  cette  compagnie  au  Canada, 


•*5S 


Les  Caisses  Enregistreuses  National  sont  employees  dans  les 

plus  grands  comme  dans  les  plus  petits 

magasins  du  Canada 


Ces  deux  dernieres  annees,  les  mar* 
chands  detaillants  du  Canada  ont  eu 
recours  aux  machines  sauvant  du  travail 
d'une  maniere  tres  significative. 

Le  mouvement  a  debute  des  le  moment 
ou  la  grande  g'uerre  commence  a  prendre 
nos  jeunes  gens  etnosjeunes  filles  pour  le 
service  de  "l'autre  c6t6". 

Les  marchands  detaillants,  forces  d'avoir 
recours  aux  machines  sauvant  du  travail, 


ne  furent  pas  lents  a  reconnaitre  les  avan 
tages  de  la  rapidite,  de  la  precision,  de  la 
protection  et  de  l'economie  de  la  Caisse 
Enregistreuse  National. 

De  mois  en  mois  et  de  ville  en  ville,  les 
Caisses  Enregistreuses  National  ont  fait 
leur  chemin  dans  la  vie  commerciale 
quotidienne  du  Canada. 

Toutes  les  villes  et  tous  les  villages  s'cn 
servent— et  en  demandent  encore. 


Un  systeme  de  magasin  qui  aide  ces  magasins  aidera  egalement  le  votre. 

The  National  Cash  Register  Company  of  Canada,  Limited 

Fabrique  :  Toronto,  Ontario 

Bureaux  -  succuhsales  : 


CALGARY   74  Second  Street  W. 

EDMONTON    , 5   McLeod    Bldg. 

HALIFAX    63  Granville  Street 

HAMILTON    14  Main  Street  E. 

LONDON 350  Dundas  Street 

MONTREAL    ...      122  rue  Ste.  Catherine  ouest 
OTTAWA .  .    306   Bank  Street 


QUEBEC 133  rue  St-Paul 

REGINA 1820  rue  Cornwall 

SASKATOON   ,  .265  Third  Avenue  S. 

ST.  JOHN   50  St.  Germain  Street 

TORONTO 40  Adelaide  Street 

VANCOUVER   524  Pender  Street  W. 

WINNIPEG    213   McDermoth   Avenue 
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*S  EFFERVESCENT 


Le  Sel  Effervescent  d 'ABBEY 

Un  breuvage  rafraichissant  pour  Tete 

Tenez  vos  ventes  de  Sel  d'Abbey  actives  durant  l'ete  en  disant  a  vos 

clients  comment  1'employer  comme  breuvage  qui  petille  et  qui  rafrai- 

chit. 

Une  cuilleree  a  the  de  Sel  d'Abbey  dans  un  verre  d'eau  etanche  la 

soif— fait  disparaitre  les  effets  deprimants  de  la  temperature  chaude 

—  chasse  le  mal  de  tete  —  purifie  le  sang  —  eclaircit  le  cerveau  —  et 

assure  une  bonne  digestion. 

Le  Sel  d'Abbey  est  l'une  des  preparations  typiques  qui  se  vendent 

durant  toute  l'annee  ;  c'est  la  raison  pour  laquelle  nous  l'annoncons 

dans  les  principales  publications  durant  toute  l'annee.    Prenez-le  en 

stock-  poussez  sa  vente. 

THE  ABBEY  EFFERVESCENT  SALT  CO.,  MONTREAL. 


II   faut  distinguer  les 
Allumettes  et  les 
Allumettes  d'Eddy 

Lesquelles   vendez-vous  ? 

II  y  a  tout  autant  de  difference  entre  les  allumettes  qu'il 
y  en  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 

On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 

Les  allumettes  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis  : 

Elles  ne  vous  desappointent  jamais.  (Le  marchand  non 
plus  ne  recoit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet). 

70,000,000  de  ces  allumettes  sortent  denotre  fabriquetous 
les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pays. 

Un  ecoulement  rapide  de  stock  voila  ce  que  cheiche  tou- 
jours le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy  la  chose 
devient  tres  facile. 

Connues  d'un  ocean  a  l'autre,  elles  se  vendent  toutes 
seules. 

Vous  ygagneriez  aenvoyer  votre  commande  aujourd'hui. 

THE  E.  B.  EDDY 
CO.,  LIMITED. 

HULL,    CANADA. 


4    ■*■« 

P0UDRES  NERVINES 

DeMATHIEU 

Pour  reus  les  Maia  delete  el  Nevralgi* 

m  rktmmt 

"   r***T>   *••• 

■     ""-*  **-"^J    **   "-t-'^f* 

W%< — 5 

!»■««'  >h  atTt'dJitefa^f 

LES 

POUDRES 
NERVINE  DE  MATH1EU 


— le  remede  le  plus  simple  et  le  plus 
efficace  contre  toutes  les  formes  de 
ma]  de  tete  est  une  excellente  ligne  a 
tenlr  en  stock.  Ce  remede  est  en  de- 
mands durant  toute  l'annee. 

Recommandez  ce  merveilleux  petit  re- 
mede pour  les  nerfs  a  tous  vos  clients 
affected  d'une  maladie  nerveuse  quel- 
conque.  II  donne  des  resultats  rapi- 
des  et  certains. 


La  Cie  J.  L.  Mathieu 

Proprietaire 
SHERBROOKE,    QUEBEC. 


En    ecrivant    aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee dans une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 
Recevez  le  meilleur  service  de 


*♦ 


LA     MAISON     DXJ     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOXJS    GENBES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


La  sorte  que  grand'mere 

peut  faire,  achetee 

toute  prete. 


Les  plus  hautes  recompenses  des  deux  continents 


SMALLS    STANDARD 

FOREST  CREAM 

Sugar  Butters 


, 


30.  lbs. 


Reputed  Lib.    * 


ien  des  tentatives  ont  ete  faites  pour  substituer  les  Beurres  de  Sucre,  Forest  Cream  de  Small's,  sans  succes.  Le  vrai  gout  et  la  texture  douce  de  creme  de 
Small's  sont  dus  a  la  formule  exclusive  suivie  par  les  manufacturiers  dans  les  dernieres  90  annees.  Insistez  pour  avoir  de  vos  Jobbers,  Small's  Mapo-But, 
Hon  0  But,  Nut  O  But,  Choc  O  But. 
Seulement  quelques  centaines  de  poincons  qui  restent  de  notre  Melasse  de  Barbades  de  choix,  a  85c  le  gallon,  Montreal. 


SMALL'S  LIMITED, 


101,    rue   Parthenais,    Montreal. 
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Comment 

Enlever 

La 

Capsule  Anchor 


Renversez  le  pot,  introduisez 
de  force  une  fourchette  on  un 
autre  instrument  pointu  dans 
la  garniture. 


Remettez  le  pot  dans  la  posi- 
tion droite.  saisissez  le  bout 
sorti  et  retirez  toute  la  gar- 
niture. 


Levez-en  un   bout. 


f^UELQUES-UNS  de  vos  clients  s'imaginent  peut-etre  que  parce 
^  que  la  Capsule  Anchor  est  celle  qui  ferme  le  plus  hermetique- 
ment  sur  le  marche,  il  est  difficile  d'ouvrir  un  pot  cachete  avec  la 
Capsule  Anchor. 

La  simplicity  de  l'operation  est  bien  illustree  par  les  vignettes  ci- 
dessus. 

Dites  cela  a  votre  cliente  lorsque  vous   lui   vendez  un  produit  ca- 
chete par  la  Capsule  Anchor.    Montrez-lui  avec  quelle  rapidite  et 
avec  quelle  facilite  la  capsule  peut  etre  enlevee. 
Les  empaquetages  cachetes  avec  la  Capsule  Anchor  font  de  jolis 
etalages. 

.  Ecrivez-nous  pour  avoir  notre  brochurette  traitant  de  la 

Capsule  Anchor. 

Anchor    Cap    and    Closure 
Corporation  of  Canada,  Ltd. 

DOVERCOURT  ROAD,  TORONTO 
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Services   Gratuits   pour 
nos   abonnes 


En  vous  abonnant  pour  un  an  au  "Prix  Courant".  vous  aurez 
droit  aux  importants  services  suivants: 

PUBLICITE  ET  ORGANISATION. 

Ce  service  vous  fera  realiser  des  benefices  supplementaires 
ou  economiser  des  frais  generaux.  II  vous  donnera  six  consul- 
tations gratuites  dans  I'annee  selon  vos  besoins. 

PETITES   ANNONCES 

Si  vous  recherchez  du  personnel,  une  marchandise  ou  un  objet 
quelconque;  si  vous  desirez  vendre  quelque  chose,  confiez  votre 
clesir  aux  Petites  Annonces  du  "Prix  Courant"  et  vous  aurez  des 
resultats.     Vous  pouvez  utiliser  gratuitement  10  lignes  par  an. 

DOCUMENTATION   GENERALE 

Vous  recherchez  certainement  en  detail  dans  les  livres,  la  docu- 
mentation qui  est  resumee  dans  le  "Prix  Courant".  Notre  ser- 
vice de  librairie  vous  procure  sans  frais,  ce  dont  vous  avez 
besoin. 

CONSULTATIONS  JURIDIQUES 

Pour  toutes  consultations  en  matiere  legale,  notre  conseiller  ju- 
ridique  vous  fera  des  conditions  particulierement  reduites. 

RENSEIGNEMENTS    GENERAUX 

Nous  sommes  en  mesure  de  vous  indiquer,  sans  frais,  les  Four- 
nisseurs  pouvant  livrer,  et  vous  procurer  les  march  and  ises  qui 
vous  font  defaut. 

PLACEMENTS   DE   CAPITAUX 

Nous  invitons  nos  lecteurs  a  nous  consulter  chaque  fois  qu'ils 
seront  sollicites  de  souscrire  dans  des  compagnies,  et  nous  leur 
donnerons  les  informations  qui  pourront  leur  etre  utiles;  nous 
pourrons  ainsi  leur  eviter  des  pertes  frequentes  occasionnees  par 
le  trop  de  confiance  accorde  a  certains  agents  financiers  n'ayant 
pour  but  que  d'exploiter  le  public. 

EN  LISANT  LE  "PRIX  COURANT",  EN  UTILISANT  NOS  SER- 
VICES GRATUITS,  VOUS  RETIREREZ  DES  PROFITS  QUI 
VOUS  REMBOURSERONT  PLUSIEURS  FOIS  LE  MONTANT 
DE  VOTRE  ABONNEMENT. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,  mentipnnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 


1.  XXXII  — No  31 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  ler  aout  1919. 


13 


COUREZ  PAS  DE 
]     BISQUES 

durant 

IES  MOI8  CHAUD8 

ni  en 

JCUN  AUTRE  TEMPS 

Les  Veritables 


DE 


'tifaf 


sont  proteges  par 

WT1TE 

e  paquet  a  I'epreuve  de 
I'humidite  et  de  lair. 

ertissement   ! 

ioyez  certain  d'avoir 
l'enveloppe 

AXTITE 

Is  les  antres  empaquetages 
sont  des  imitations. 

Motion  a cette signature! 

Bjie  vos  clients  enlevent  1'enveloDpe  WAXTITE  entourant  les 
rtules  Kellogg  s  Toasted  Corn  Flakes,  ils  seront  gratifies  d'un 
tl  trais.  Le  contenu  des  paquets  est  tou jours  frais,  pur  et 
pliant,  exactement  dans  l'etat  ou  il  est  a  sa  sortie  des four- 
u  de  nos  cuisines  de  Toronto. 

Hint  jamais  ete  meilleurs  qu'ils  ne  le  sont  actuellement- et 
illhons  de  gens  saventcela,  parce  que  des  millions  de  gens 
indent  le  paquet  avec  l'enveloppe  WAXTITE  et  garanti  par 
snature.  b  K 


Tf.^Mi/ofy 


Cut  with 
sharp  knife 
and  replace 
until  p&doage 

is  empty 


FAITS  A  TORONTO,  CANADA 

PAH    LA 


Cereal  Co.  V* 

Kellogg  Toasted  Corn  Flake  Company 

Battle  Creek,  Mich.     —    Toronto, .Canada 
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Preparees 

dans  des 

Chaudrons 

en 

Cuivre 


et 

Bouillies 
dans  des 
Cuves 
d' Argent 


Mises 

en 
Seaux 

et 
Bocaux 
Dores 


I'interieur 


La  manufacture  de  conserves  de  fruits  la  plus 
moderne  et  la  plus  perfectionnee  du  Canada 

LE8  CONFITURES 
AUX  FRAMBOISES 

WAGSTAFFE 

DE  LA  SAISON  NOUVELLE  DE  1919 

Sont   maintenant  Pretes  pour  la  Livraison 
Donnez  votre  Commande  a  votre  Epicier  en  Gros 

WAGSTAFFE,  LIMITE 

Fabricants  de   Conserves  de   Fruits  Purs. 

HAMILTON  CANADA 

En   ecrivant  aux  annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Le    Beurre   de   Sucre  a   la   Creme 

IMPERIAL 

de   CHARBONNEAU 

voit  ses  ventes  augmenter  de  jour  en  jour,  ce  qui  est  une  preuve 
indeniable  de  sa  qualite,  de  la  faveur  qu'il  obtient  aupres  du  pu- 
blic consommateur  et  de  son  prix  avantageux. 

Les  Biscuits  Sodas 
"Creme  de  Ferme"  de  Charbonneau 

sont  d'un  gout  delicieux  et  d'une  purete  irreprochable  qui  les 
recommandent  a  toutes  les  families.  Etes-vous  pret  a  repondre 
a  la  demande  qu'ils  suscitent? 

Adressez  aujourd'hui  meme  votre  commande  a  votre  epicier  en 
gros,  pour  ces  deux  produits  de  consommation  courante. 


CHARBONNEAU,     LIMITEE 

Manufacturiers  de  Biscuits  et  Confiseries 
Raftineurs    de   Sirop 


330  RUE  NICOLET 


MONTREAL 


"3  LEADERS" 

ALES 
Wm.  DOW,   STOUTS 


ET 


€xtrait  de  malt 


.es   consommateurs   qui   ne   peuvent   acheter    les    Marques    Dow    chez    les 
marchands  de  leur  localite  sont  pries  de  s'adresser  au  "Departement 
des  commandes  par  la  poste,"  38  Square  Chaboillez,  Montreal. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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am5  "SUMORE" 

Peanuts  Salees  de  la  Meilleure  Qualite. 


Restent  fraiches  parce  qu'elles  sont  empaquetees  dans  des 
boites  lithographiees,  avec  couvercle  a  friction,  contenant 
10  lbs.  net      Six  boites  a  la  caisse. 

Chaque  boite  renferme  un  nombre  suffisant  de  Sacs  Glacine 
pour  mesurer  le  contenu  de  la  boite.  Comme  la  vente  de  ces 
Peanuts  ne  necessite  pas  de  debourse  supplemental,  vous 
pouvez  voir  qu'il  y  a  de  jolis  profits  a  realiser  avec  la  vente 
des  Peanuts  Salees  de  la  Marque  "Sumore  '. 


Montreal  Nut  and  Brokerage  Co. 

30-32  RUE  DES  JURES  -  MONTREAL,  QUE 


Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


En  ecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Les    Feves    au    Lard    de^s 

CLARK 


^Jous  n'avons  pas  besoin   de  vous   rappeler,   M.  l'epicier,   qu'un  ecoulement  rapide 
1'un  stock  est  Tun  des  facteurs  les  plus  importante  du  succes  d'un  commerce. 


Les  Produits  de  Clark 

vous  remettent  en  possession  de  votre  argent  beaucoup  plus  rapidement 
qu'avec  n'importe  quelle  autre  ligne  similaire  et,  par  suite,  vous  donnent 
un  plus  gros  profit,  sans  compter  un  plus  grand  nombre  de 

CLIENTS   SATISFAITS. 


W.  Clark,  Limited 


Montreal. 


Biere  et  Porter 


Black  Horse 

de  Dawes 

Les  Modeles  depuis  1811 


La  meilleure  lager  et  la  plus 
pure  qui  puisse  etre  brassee. 


Etiquette  Blanche — Etiquette  Verte 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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By  Appointment 

La  Lea  &  Perrins 
est  une  Sauce  qui  fait  deux  choses 

Elle  donne  de  la  saveur  ou  assaisonne.  Voila  ce  que  fait  la  Lea  &  Perrins'- 
la  veritable  Sauce  Worcestershire. 

C'est  une  sauce  pour  la  table  et  en  meme  temps    une   sauce  d'un  merite 
reconnu  pour  la  cuisine.    Elle  est  aussi  populaire  dans  la  cuisine  que  dans  la 
salle  a  manger.  Elle  jouit  d'une  renommeeuniverselle.    Sa  saveur  est  connue 
dans  l'univers  entiers. 
Les  ventes  de  la  sauce  Lea  &  Perrin 
ne  sont  pas  spasmodiques.    Chaque 
vente  assure  des  commandes  repe- 
tees  et  ajoute  de  la  confiance  en  votre, 
service. 


■Mil  *Qtt 


La    veritable    et    authentique 
Sauce     WORCESTERSHIRE 


HAROLD  SEDDON-Seul  agent  pour  le  Canada-137  rue  McGill, 


*m 


■ZZ? 


;  / 


~- 


■ 


fc'.  ,:t;<?'♦.*'«.■.••»•-••■'v,,'' 


5UL.FAI  R  B  AN  K  ss&SSD 

MONTREAL 


Laissez  faire  votre  ouvratfc 
par  ksJumeauxOOID  DUST. 
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Associes  Depuis  45  Ans 

Le  The  et  Kearney  Bros. 

Notre  experience  est  a  votre  service. 

PLUS  DE  200  THES  DIFFERENTS  EN  MAGASIN 

A  PRESENT. 

Demandez  nos  prix  et  echantillons 

Kearney  Bros.,  Limited 


33  rue  St-Pierre 


Montreal 


Nos  Biscuits  font  plus  que  de  donner 
nne  satisfaction  ordinaire 

Nous  voulons  dire  par  la  que  nous  nous  efforcons 
dans  nos  procedes  de  manufacture,  non  pas  de  pro- 
duire  un  article  d'une  qualite  assez  bonne  pour  la 
vente,  mais  de  produire  un  article  qui  donne  une 
satisfaction  maximum  pour  la  valeur  recue. 
Depuis  plus  de  trente-cinq  ans  nous  faisons  affaires 
dans  la  Province  du  Quebec,  et  nous  nous  sommes 
acquis  une  reputation  qui  vous  permet  d'offrir  nos 
Biscuits  Soda  en  toute  confiance,  sachant  parfaite- 
ment  qu'ils  repondront  aux  besoins  de  vos  clients 
et  que  yous  n'aurez  jamais  de  plainte  a  leur  sujet. 
Nos  voyageurs  sillonnent  la  Province  en  tous  sens, 
porteurs  de  nos  echantillons.  lis  sont  a  votre  dispo- 
sition pour  vous  donner  tous  renseignements  con- 
cernant  les  approvisionnements  dont  vous  pouvez 
avoir  besoin.  Voyez-les  done  a  leur  passage,  ou  bien 
ecrivez-nous  en  nous  demandant  leur  visite,  ce  qui 
ne  vous  engagera  en  rien. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  juge  comme  complet, 
si  vous  ne  tenez  un  assortiment  de  nos  principales 
lignes  de  BISCUITS. 

DEMANDEZ-NOUS      NOS      LISTES      DE      PRIX 

The  Montreal  Biscuit  Co. 

MANUFACTURIERS      DE 

BISCUITS    ET    CONFISERIES 

Montreal 


Adressez=vous  a  nous 


Lorsqu'il  vous  faut  de  I'AVOINE,  de  I'ORGE, 
du  BLE-D'INDE,  de  la  FARINE  A  PATISSE- 
RIE, de  ia  FARINE  A  PAIN,  de  la  FARINE 
pour  SOIGNER  LES  ANIMAUX,  SON,  GRUE, 
MOULEE  de  toutes  sortes. 

Nous  vendons  egalement  le  farneux  CIDRE 
DE  POMMES  FOWLER  en  grande  demande 
actuellement. 

Ecrivez  ou  venez  pour  avoir  nos  prix 

GENEST  &  GENEST, 

LIMITEE 

Edifice  du  Board  of  Trade 

MONTREAL,  Que. 


En   ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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BAKERS  COCOA 

BAKERS  CHOCOLATE 

Procurent  de 
bons  clients  et 
les  conservent 

Ce  sont  les  produits  sur 
lesquels  on  peut  le  plus 
compter,  vendus  avec 
une  garantie  r6elle  de 
puret6  et  de  quality  su- 
Trade-Mark  peneure;  prepares  en 
conformity  avec  les  lois  des  pro- 
duits alimentaires  purs;  ils  se  ven- 
dent  couramment  et  assurent  un 
rapide  £coulement  de  stock. 

WALKER  BAKER  &  CO.,  Ltd. 

Montreal,  Canada 
Dorchester,  Mass. 

Fondee  en   1780 

License   de   la  Commission   des   Vivres 
du  Canada  No  11-690 


Exige  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri^taire 

COTE 

DU 

PALAIS 

Plan 

America 

in, 

$3.00,   $3.50  et 

$4.00 

pa 

p  jour. 

- 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  blen  en  vue  darn 
votre    magasln. 

BRODIE  &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 

Pondus  et  Plume 

Demandes  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne   Kola 


Cidre   Champagne 
Cidre  de  Pomme 
Eau   Minerale 
Fraise 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  ™phone 


LASALLE  256 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  TruJel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  8t  GUILLET 

NOT  AIRES 

Argent  a  preter,  Reglements  d  •  fail- 
lite  et  d"  successions,  Kxamens  de 
tilres,  Difficultes  commcrciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  3G  rue  Alexandre 

TROIS-RIVIRPES 


Joseph  E.  Seagram  &  Sons,  Limited 

DISTRIBTJTEURS      DE 

"White  Wheat"        "No  83"        "3  Stars  Rye* 

"One  Star" 


MEAGHER  BROS,  &  CO.,  Agents,  MONTRFAL 


STANWAY- HUTCH  INS  LIMITED 

IMPORTATEURS  GfcNERAUX 


II  nousreste  encore  en  sto>  k  quelques  lignes  de  The  de  premiere  qualite  que  nous  offronsau  plus  has  prix  du  marche 
actuel.     Completf  z  immediatement  vos  achat-  pour  les  prochains  quatre  mois,  et  vous  ferez  une  economie  qui  en   vaut 
la  peine. 
Ecrivez-nous  une  carte  postale  et  elle  vous  apportera  des  echantillons  et  des  prix  par  le  retour  du  courrier. 

Nous  voulons  donner  aux  acheteurs  un  service  qu'ils  n'ont  pas  encore  eu  dans  ce  pays  et  nous 
comptons  etre  en  mesure  de  le  faire. 


18  RUE  ST-ALEXIS, 


MONTREAL. 
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LE  SERVICE  DE  PUBLIGITE  DE 
HEINZ 

Donne  de  bons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  tient  a  se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heinz  a 
l'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  de  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientele  et  aug- 
mentez  le  nombre  de  vos  clients  satisfaits. 

H.  J.  Heinz  Company 

Tous  les  produits  Heinz  vendus  au  Canada 
sont  prepares  au  Canada. 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

Successeurs  de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


II  y  a  vingt-slx  ans,  nous  commenclons  la  fabrication  des 
secnoirs  a  rideaux  et  autres  articles  de  menage  sous  la 
raison  sociale  de  Dominion  Specialty  Company  mals 
avec  le  temps,  notre  commerce  subit  un  changement  et' 
Rraduellement,  nous  abandonnames  la  fabrication  de  tous 
nos  articles  pour  ne  fabriquer  que  des  polls.  Tous  nos 
clients  savent  ce  que  nous  fabriquons,  mais,  pour  le  bene- 
fice de  nos  acheteurs  en  perspective,  nous  avons  Jue6 
qu  un  nom  descriptif  etait  devenu  nGcessaire.  CVest  le  nom 

CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 
que  nous  avons  consider  le  meilleur  a  cette  fin     Nous 
sommes  encore  dans  notre  vieille  fabrique  et  nous  fabri- 
quons les  lignes  regulieres  bien  connues  suivantes- 

cfrVae    °S   1  Jl,!"""1*-  "Verlbrlte   Venoll",    le   net- 

Clrage       Gold     Leaf"     pour  toyeur   maglque. 

chaussure.  fines  de  dames.       Poll    a    m6tal    "Klondyke" 


Creme  a  argenterie  "Daddy 
Combination",  noire  et  tan. 


connu    par-tout   ou    II 
du  culvre. 


y   a 


CANADIAN    POLISHES,   LIMITED        Hamilton,  Canada. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  merchan- 
dises suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


COGNAC  ROY 

'•l.EROI  DESC0GN4CS' 

PAR    LA   QUALITE 
est   le   produit  naturel  de  la    distillation  des  Vins. 
Agents  pour  le  CANADA 
M.   Emile   Lucas,  28  rue  St-Sacrement.  MONTREAL 


Guide  de   lacheteur 


Consultez  dans  notre  present  numero  du 
"Prix  Courant",  notre  "Guide  de  I'Ache- 
teur",  vous  y  trouverez  bien  des  renseigne- 
ments  utiles  qui  vous  permettront  de  faire 
vos  achats  aux  meilleures  conditions  du 
marche.  en  vous  adressant  aux  meilleurs 
fournisseurs. 


En   exrlvgnt   aux   «nnonceurs,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Au  Commerce  de  l'Epicerie, 


Et( 


I 


ide  d 


es  vou9  prepare  pour  la  grande  demanae  que  nous  creons  pour  nos 

SARDINES  MARQUE  BRUNSWICK 

O 

Ce  produit  canadien  se  vend  de  l'Atlantique  au  Pacifique. 

Ces  poissonssont  peches  dans  la  baie  de  Fundy  et  scientifique- 
ment  prepares  dans  notre  immense  usine  et  empaquetes,  le  jour 
meme  qu'ils  sont  pris,   d'une  maniere  propreet  hygienique. 

Les    Sardines    marque   Brunswick 

sont  faciles  a  vendre  et  elles  vous  donnent  un  bon  profit. 

Commandez-les  chez  votre  mirchand  de  gros  ou  ecrivez 
directement  a 

CONNORS  BROS.,   LTD. 

black's   harbor,   n.  b. 

L'un  de  nos  six  produits  recommandables.  Les  cinq  autres  sont  :  Y\  Sardines  a  l'Huile,  l/±  Sardines  a  la 
Moutarde,  Finnan  Haddies  (Boites  ovale s  et  rondes)  Filets  de  hareng  fume,  Harerig  a  la  Sauce  aux 
Tomates,  Clams. 


Fruits  et  Legumes 


EN  GROS 


Commandes  de  la  campagne 
par  telephone,  telegrammes  ou 
lettres,executees  promptement. 

Livraison  speciale  pour  Montreal. 


NAP.    MORRISSETTE 

IMPORTATEUR 

18   Place  Jacques-Cartier 

MONTREAL 

Tel.  Main  845. 


Si  vous  eprouvez 
quelque  embarras 
dans    vos    achats 

CONSULTEZ 

les    Annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux 
annonceurs 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


LE  PRIX  COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,   Finance,    Industrie,   Assurance,    Etc. 


EDITEURS 

Compagnie   de   Publication   des   marchands-detaillants 
du  Canada,   Limitee, 

Telephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

Bureau  de  Montreal:   80  rue  Saint-Denis. 

Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00  i 

Canada $2.50  ' 

Etats-Unis $3.00  i 

Union  postale,  frs.  .    .    .  20.00  | 

Circulation  assermentee  et  auditee  par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


ABONNEMENT 


PAR   AN. 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  plein  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a  Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE   PRIX   COURANT",   Montreal. 


Fonde  en  1887. 
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Les  taux  d'express  augmentent  saui  sur  les  commodites  perissables 


Par  un  jugement  recemment  rendu  par  les 
commissaires  du  Bureau  des  Chemins  de  Fer,  les 
localites  non  desservies  par  une  livraison  par  wagon 
profiteront  de  taux  moins  eleves  pour  compenser. 
La  ou  la  livraison  ne  peut  se  faire  aux  points  de 
depart  ou  d'arrivee,  il  y  aura  une  deduction  de  30 
cents  par  100  livres,  et  au  cas  ou  la  livraison  pour- 
rait  se  faire  a  l'un  des  deux  points  la  deduction  se- 
rait  de  15  cents. 

Comme  on  jugea  que  les  compagnies  faisaient 
dans  bien  des  cas  des  affaires  a  perte  d'apres  le 
tarif  actuel,  des  augmentations  ont  ete  autorisees. 
Ces  augmentations  ne  s'appliquent  pas,  cependant, 
aux  tarifs  des  commodites  generales,  mais  seule- 
ment  a  l'echelle  des  marchandises  generales.  D'a- 
pres ce  reglement,  les  frais  de  transport  des  mar- 
chandises perissables  ne  seront  pas  augmentes. 

La  principale  contestation  qui  s'eleva  fut  au 
sujet  du  taux  des  commodites  pour  le  transport  des 
marchandises  perissables  en  vrac.  Le  jugement  du 
Bureau  sur  cette  question,  qui  fut  ecrit  par  le  coni- 
missaire  principal,  se  lit  comme  suit: 

"Les  compagnies  obtiendront  une  large  mesure 
d'augmentation  dans  les  taux  des  premieres  et  se- 
condes  classes.  Cette  augmentation,  espere-t-on. 
semblera  suffisante  pour  maintenir  convenablement 
les  compagnies  et  les  affaires,  mais  toute  augmen- 
tation si  placee  sur  ces  commodites  serait  pretexte 
a  une  nouvelle  augmentation  dans  la  charge  faite 
au  consommateur. 

"Comme  je  m'en  suis  rendu  compte,  ce  n'est 
pas  de  1'interet  public  ni  de  1'interet  des  compagnies 
d'express  elles-memes  d'arguer  l'excuse  qu'une  aug- 
mentation dans  les  prix  du  transport  de  ces  com- 
modites essentielles  autorise  des  prix  encore  plus 


eleves  vis-a-vis  du  public.  Je  desapprouve  comple- 
tement  les  demandes  des  compagnies  en  autant  que 
le  tarif  des  commodites  est  concerne. 

Le  jugement  estime  que  les  compagnies  de  che- 
mins tie  fer  et  d'express  font  des  affaires  a  fortes 
pertes.  Dans  le  but  d'augmenter  les  recettes  et  de 
faire  disparaitre  ces  pertes  des  augmentations  sont 
allouees  dans  l'echelle  des  marchandises  generales, 
et  dans  l'echelle  speciale  "N". 

Les  augmentations  dans  l'echelle  des  marchan- 
dises generales  s'elevent  a  une  moyenne  de  45.94 
pour  cent  pour  l'Est  du  Canada;  23.75  pour  cent 
pour  les  prairies,  et  11.48  pour  cent  pour  la  Colom- 
bie  Anglaise. 

Le  service  des  wagons  des  compagnies  est  ma- 
teriellement  etendu  et  sur  la  base  de  la  population, 
soulageant  ainsi  nombre  de  districts  populeux  de 
Montreal,  Toronto  et  autres  villes  qui  n'avaient  pas 
eu  le  service  d'un  wagon. 

A  part  cela.  un  changement  radical  est  fait 
quant  aux  tarifs  des  compagnies  en  ce  sens  qu'elles 
auront  a  l'avenir  a  transporter  les  marchandises  a 
un  taux  plus  bas  lorsqu'elles  viennent  ou  sont  deli- 
vrees  a  des  points  sans  service  de  wagons.  Entre 
les  points  oil  mil  service  de  livraison  n'existe  une 
reduction  est  faite  ayant  trait  au  tableau  gradue 
approprie,  de-  30  cents  les  100  livres,  et  entre  les 
points  ou  un  seul  service  de  wagon  existe  de  15 
cents  les  100  livres. 

D'importantes  concessions  sont  faites  en  cas 
de  trafic  en  etendant  l'unite  de  livres  de  10  a  15  li- 
vres, et  en  refondant  le  tableau  par  les  multiples  de 
cinq,  quant  aux  prix  et  aux  poids,  au  lieu  de  la  pro- 
position des  compagnies  de  tableaux  bases  sur  des 
multiples  de  dix. 


VENDEZ  LE  TABAC  A  RJMER       /l£5rDE£/C/E0X 
*3?If  Erii&l       II  E*4*  1       BONSWOMS* 
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ON   ESPERE   QUE   LE  SAUMON   DE   LA  COLOM- 

BIE-ANGLAISE  ET  LE  HARENG  SERONT 

TRES   RECHERCHES. 


Les  fabricants  de  conserve  de  la  Colombie-Anglaise 
soulignent  les  conditions  qui  existent  a  present 
sur  le  marche  pour  le  saumon  en  conserves,  le 
pilchard  et  le  hareng.  — -  Previsions  d'une  mise 
en  conserve  normale  avec  forte  demands  pour 
I'exportation.  —  On  s'attend  a  ce  que  les  stocks 
soient  tres  recherches. 


II  y  aura  une  forte  demande  pour  le  saumon  en 
conserves  pendant  la  prochaine  saison,  et  comme 
l'approvisionnement  ne  sera  certainement  pas  trop 
important  pour  repondre  aux  demandes  dont  il  sera 
l'objet,  les  stocks  seront  tres  probablement  recher- 
ches  comme  l'ont  ete  ceux  des  fruits  de  Californie. 
Du  moins,  est-ce  l'opinion  de  M.  Francis  Millerd,  de 
Grosse  -  Millerd  Packing  Co.,  Vancouver,  C.  A. 
M.  Millerd  est  d'avis  que  le  commerce  sera  bien 
inspire  de  se  procurer  ses  approvisionnements  sans 
tarder.  II  prevoit  un  fort  commerce  d'exportation 
et  dit  que  si  le  commerce  n'agit  pas  promptement, 
il  ne  pourra  se  plaindre  si  les  fabricants  de  conser- 
ves ont  vendu  leurs  produits  sur  les  marches  d'ex- 
portation. 

En  ce  qui  a  trait  aux  perspectives  de  la  prochai- 
ne saison,  dans  les  differentes  lignes  de  saumon  et 
de  hareng,  M.  Millerd  entrevoit  la  situation  comme 
suit : 

II  est  difficile  d'estimer  la  quantite  de  conser- 
ves, mais  les  conditions  semblent  indiquer  une  pro- 
duction normale. 

Le  Saumon  Sockeye  sera  plus  cher. 

Les  acheteurs  anglais  ont  offert  recemment 
jusqu'a  $17.25  la  caisse  pour  des  Soceyes  en  donii- 
livres  non  etiquetes  et  il  semble  que  cette  forme  soit 
la  plus  en  faveur  parmi  les  fabricants  de  conserves, 
comme  etant  plus  remuneratrice  que  toutes  au- 
tres  formes  plates  d'une  livre  ou  hautes  d'une  livre. 
Les  boites  hautes  pour  entrer  en  ligne  devront  aller 
cherche'fr  $16.00. 

Un  gros  achat  de  Cohoes. 

Un  acheteur  pour  I'exportation  a  fait  un  achat 
de  25,000  caisses  de  Cohoes  —  c'est  la  une  chose 
peu  habituelle  —  de  sorte  que  les  "packers",  en  vue 
de  cette  demande  font  des  offres  cheres  pour  le 
poisson  naturel,  et  devront  demander  des  prix  Sie- 
ves. 

Pendant  les  quelques  dernieres  semaines,  il  est 
arrive  de  fortes  commandes  du  Continent,  principa- 
lement  de  France,  pour  les  Pinks  et  il  semble  dou- 
teux  qu'il  y  ait  des  quantites  suffisantes  pour  re- 
pondre aux  besoins  du  commerce. 

Les  anciens  marches  seront  ouverts  aux  "Chums" 

L'interet  est  plutot  faible  pour     les  Chums,  a 


present,  mais  il. y  aura,  a  breve  echeance  une  bon- 
ne demande  a  leur  endroit,  de  la  part  du  continent, 
et  maintenant  que  les  services  de  bateaux  devien- 
nent  plus  reguliers  et  les  tarifs  plus  stables,  cette 
variete  de  saumon  retrouvera  ses  anciens  marches, 
tels  que  l'Orient,  etc. 

Les  Pilchards  sont  une  variete  de  poisson  of- 
frant  de  grandes  possibilites,  et  a  1'heure  actuelle, 
de  grosses  quantites  en  sont  expedites  en  Angleter- 
re,  On  prevoit  qu'il  sera  fait  prochainement  de 
grosses  affaires  en  cette  sorte  de  poisson,  pourvu 
que  les  fabricants  de  conserves  preparent  de  Ja 
bonne  marchandise. 

Les  harengs  font  preuve  d'un  debit  tres  satis- 
faisant  et  Ton  peut  penser  que  l'epoque  des  fabri- 
cants de  conserves  de  hareng  d'Ecosse  et  d'Angle- 
terre  est  chose  du  passe,  en  ce  qui  concerne  le  Ca- 
nada ainsi  que  l'Australie  et  la  Nouvelle-Zelande. 
Nous  possedons  ici  le  poisson  a  l'etat  naturel  et  cela 
ne  nous  demande  que  des  efforts  et  du  temps  pour 
faire  de  notre  commerce  de  hareng  un  commerce 
aussi  florissant  que  celui  du  saumon. 


LA  COMPAGNIE   DE  GROS  CANADIENNE 
LIMITEE. 


Nous  recevons  une  lettre  de  Monsieur  J.  P. 
Belanger  dans  laquelle  Monsieur  Belanger  fait  la 
declaration  que  nous  publions  ci-apres: — 

"Je  n'ai  jamais  eu  rien  a  faire  dans  l'organisa- 
tion  de  La  Maison  de  Gros  Canadienne  Limitee  a 
l'emploi  de  laquelle  je  ne  suis  entre  que  comme 
comptable  longtemps  apres  sa  formation,  deve- 
nant  plus  tard  secretaire,  et  je  n'ai  jamais  eu 
rien  a  faire  en  quoique  ce  soit  en  ce  qui  regarde  la 
souscription  du  capital,  si  ce  n'est  que  de  signer  les 
certificats  comme  secretaire,  et  dans  La  Chaussure 
Nationale  Limitee  c'est  le  meme  etat  de  choses.  La 
souscription  du  capital  dans  ces  deux  compagnies 
etait  entierement  sous  le  controle  du  president,  et 
je  n'avais  rien  a  y  voir." 


M. 


A.  J.  HAYES  PART  A  WINDSOR  COMME 
GERANT    DES   VENTES. 


M.  Arthur  J.  Hayes,  anterieurement  gerant  des 
ventes  de  la  Ford  Motor  Co.,  de  London,  Ont.,  a 
donne  sa  demission  de  ce  poste  pour  aller  a  Windsor 
oil  il  prendra  charge  de  la  gerance  des  ventes  de  la 
Champion  Spark  Plug  Co.  of  Canada,  Limited. 

Avant  d'entrer  dans  ses  nouvelles  fonctions, 
M.  Hayes  passera  quelques  semaines  a  voyager  au 
Canada,  pour  visiter  le  commerce  de  gros  et  se  fa- 
miliariser  avec  la  politique  des  ventes  de  la  compa- 
gnie.  A  son  retour,  il  se  fixera  a  Windsor  ou  une 
nouvelle  partie  d'une  usine  d'un  million  de  dollars 
est  erigee  par  la  maison  Champion  Spark  Plug. 
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S  PRIX  DES  SAVONS  AUGMENTENT  ENCORE  LE  CACAO  EST  L'OBJET  DE  HAUSSE. 


Une  autre  hausse  bien  nette  a  frappe  les  savons 
buanclerie.  C'est  la  seconde  ce  mois-ci.  Les  nou- 
,ux  prix  sont  50  cents  plus  chers  que  ceux  d'il  y 
me  semaine,  et  un  dollar  plus  eleves  que  ceux 
y  a  un  mois.  lis  affectent  les  Comfort,  Surprise, 
-ax,  Sunlight,  Twin  et  Octogon.  Les  Naphta  or 
jlanc  se  vendent  a  present  au  commerce  a  $8.75 
aisse  ce  100  barres.  Le  Lifebuoy  est  cote  a  $8.00. 
Sunny  Monday  a  $8.50  et  le  Fels  Naptha  a  $8.80. 
ugmentation  du  cout  de  de  la  matiere  premiere 
e  bas  prix  de  la  glycerine  sont  les  principaux  fac- 
rs  qui  ont  contribue  a  cette  hausse.  La  tendance 
prix,  disent  les  manufacturiers,  est  nettement  a 
lausse.  L'augmentation,  non  seulement  des  ma- 
es  premieres,  mais  aussi  de  la  main-d'oeuvre, 
voque  un  effet  sur  le  marche,  et  jusqu'a  ce  qu'une 
Uioration  soit  notee  dans  ce  sens,  et  que  des  prix 
5  abordables  prevalent  sur  les  graisses,  on  ne 
rait  s'attendre  a  des  cotations  inferieures  sur  le 
on. 

Les  savons  Ivory,  aussi,  montrent  une  autre 
isse,  en  addition  au  15  pour  100  ajoute  le  5  juil- 

Les  caisses  de  grandes  barres  se  vendent  a  pre- 
t  a  $14.50,  contre  $12.70  au  5  juillet.    Les  cais- 

de  pelites  barres  sont  fermes  a  $7.35.  Les  pou- 
3  de  savon  sont  fermes  a  la  hausse  de  la  se- 
ne  nassee. 


PPROVIIIONNEMENT  DE  NOIX  EST  LEGER. 


noix  francaises  cort  cotees  a  30  cents  au  point 
de  depart.  —  Les  amandes  et  les  paanuts  sont 
cheres  aussi. 


Comme  prSvu,  les  cotations  d'automne  pour  les 

semblent  devoir  etre  tres  elevees.    II  y  a  une 

forte  demande  aux  Etats-Unis  pour  toutes  les 

es  de  noix,  et  la  Grande-Bretagne  en  est  un  gros 

steur.     En  ce  qui  a  trait  aux  noix  proprement 

3,  l'approvisionnement  sera  tres  faible,  la  France 

loncant  que  la  recolte  sera  tres  petite.    La  main- 

luvre  aussi  a  ete  rare.   Le  premier  prix  qui  existe 

les  consignations  aux  points  d'envoi,  a  ete  fixe 

cents  la  livre;  telle  est  la  cotation  des  noix  de 

loble  au  commerce  de  detail. 

Les  amandes  aussi  promettent  d'etre  plus  che- 

t  les  approvisionnements  n'en  seront  pas  abon- 

s.    D6ja  les  prix  montrent  des  hausses  de  trois 

s  sur  les  chiffres  d'il  y  a  un  mois.    Les  amandes 

6es  sont  a  present  presque  disparues  du  marche. 

"peanuts"  avancent  continuellement  et  les  prix 

beaucoup  plus    eleves    qu'il  y  a  deux    mois. 

Inl  que   la  nouvelle    recolte  soit    disponible,  les 

■  lions    semblent    devoir    etre    considerablement 

l  fortes.     Les  noix  du  Bresil  ont  ete  en  hausse 

abi  et  la  recolte  sera  ecoulee  bien  avant  le  temps 

•inaire. 


Parmi  les  choses  qui  font  preuve  de  hausse,  il 
faut  mentionner  le  cacao.  L'avance  rapide  des  co- 
tations sur  les  feves  de  cacao  est  la  cause  de  cette 
hausse.  Les  manufacturiers  payent  des  prix  beau- 
coup  plus  ele\es  pour  les  matieres  premieres  a  pre- 
sent, et  bien  entendu  cela  doit  se  refleter  dans  les 
prix  des  manufacturiers  au  commerce.  Le  cacao 
Fry  a  avance  de  40  cents  a  48  cents  la  livre.  Les 
boites  de  demi-livre  en  lots  d'une  douzaine  se  ven- 
dent a  $2.88,  contre  $2.40  le  prix  precedent.  Ces 
hausses  ont  pris  effet  cette  semaine.  Le  cacao  Per- 
fection de  Cowan  qui  se  vendait  precedemment 
$4.(50  par  douzaine  de  boites  d'une  livre,  se  vend  a 
present  a  $5.25.  Les  boites  de  y2  livre  ont  hausse 
de  30  cents  la  douzaine,  a  $2.75,  et  la  boite  d'un 
quart  de  livre  s'est  elevee  de  10  cents  a  $1.45.  Le 
cacao  pour  petit  dejeuner  Empire  de  Cowan  est 
maintenant  a  $3.00  la  douzaine,  contre  $2.75  prece- 
demment. Le  cacao  de  Baker  se  vend  a  43  cents  la 
livre.  II  avait  hausse  de  deux  cents  la  livre,  il  y  a 
environ  un  mois. 


LE    SAUMON    ROUGH    DE    L'ALASKA    EST 
PRESQUE   TOUT   VENDU. 


On  niande  de  San  Francisco  que  le  saumon 
rouge  de  l'Alaska  est  presque  tout  vendu  aux  Etats- 
I'nis;  l'Europe,  dit-on,  en  a  pris  la  majeure  partie. 
Les  jobbers  canadlene  ont  cependant  donne  des 
commandes  de  ce  produit  et  il  est  a  esperer  qu'ils 
en  obtiendront  livraison. 


COMMENT   EXPLIQUER   ^A   HAUSSE   DU   CAFE? 


Comment  les  rotisseurs  et  les  marchands  de 
cafe  expliqueraient-ils  la  hausse  des  prix  du  cafe? 
se  demande  le  "Tea  and  Coffee  Trade  Journal",  de 
New-York,  et  il  fait  lui-meme  les  reponses  suivantes 
a  sa  propre  question : 

Les  rotisseurs  diront:  Les  cafes  sont  en  hausse 
et  peuvent  nionter  encore  plus  haut  a  cause  de  la 
rarete  des  stocks  ici  et  de  la  forte  speculation  au 
Bresil  —  mais  seulement  pour  besoms  immediais. 
car  une  reaction  n'est  pas  eloigned. 

Les  marchands  diront:  Les  cafes  sont  en  haus- 
se et  peuvent  augmenter  encore,  parce  qu'il  y  a  ra- 
rete de  cafe  ici  du  fait  des  restrictions  du  temps  de 
guerre  et  de  l'orgie  de  speculation  au  Bresil.  Ache- 
tez  seulement  ce  dont  vous  avez  besoin;  les  prix  du 
cafe  tomberont  certainement,  bien  qu'ils  ne  retour- 
neront  jamais  aux  anciens  niveaux,  car  il  y  a  eu  une 
augmentation  normale  et  naturelle  dans  le  cout  de 
la  production,  augmentation  a  laquelle  il  faut  faire 
face.  Ne  vous  surchargez  pas  de  cafe;  il  est  meil- 
leur  quand  il  est  frais.  Le  cafe  frais  est  plus  impor- 
tant que  le  pain  frais. 
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UN   MAGASIN   GENERAL   REALISE   DE   BONS 
BENEFICES. 


Le  benefice  semble  representer  47%  du  capital  in- 
vesti  et  pres  de  4.7%  du  chiffre  de  ventes.  — 
Comptabilite  des  ventes  dans  les  differents  de- 
partements. 


Deux  freres  qui  dirigent  un  magasin  a  un  croi- 
sement  de  routes  nous  soumettent  leur  Man.  Ce 
ne  sont  pas  des  comptables  experts  et  leurs  chiffres 
sont  difficiles  a  debrouiller.  Mais  on  peut  toujours 
pardonner  lorsque  les  benefices  sont  bons  et  ceux- 
la  semblent  certainement  splendides  dans  le  cas 
present.  lis  nous  demandent  de  leur  dire  (a)  le 
taux  des  benefices  bruts;  (b)  le  benefice  net,  et  ils 
demandent  egalement  de  leur  dire  comment  aug- 
menter  ces  benefices.  La  lettre  est  assz  longue, 
mais  nous  demandons  votre  aide.  Nous  la  repro- 
duisons  dans  ses  termes  essentiels  en  vous  priant 
de  signaler  les  erreurs  qui  auront  pu  se  produire 
dans  notre  raisonnement. 

Quebec,  4  mars  1919. 

Mon  frere  et  moi  sommes  proprietaires  de  la 
maison  de  commerce  et  nous  avons  une  jeune  fille 
comme  employee.  Je  suis  proprietaire  de  l'immeu- 
ble  et  la  firrae  en  paye  le  loyer.  Aucun  de  nous 
deux  ne  consacre  tout  son  temps  au  magasin.  Nous 
gagnons  de  bons  salaires  au  dehors  et  ne  retirons 
que  des  salaires  nominaux  de  notre  place  d'affaires. 
Nous  conduisons  la  malle,  nous  tenons  le  bureau 
de  poste  ($650),  nous  cultivons  plusieurs  acres  de 
terre,  nous  elevons  des  vaches,  des  poules,  des  co- 
chons,  etc.  Nous  payons  comptant  tout  ce  que 
nous  achetons  au  magasin  et  nous  vivons  avec  ce 
que  nous  gagnons.  Nous  faisons  l'inventaire  le  31 
janvier  de  chaque  annee. 

Chiffres  de  cette  annee: 

Paye  pour  marchandises $24,319.72 

Paye  pour  oeufs 8,901.97 

Paye  pour  transport 593.35 

Paye  pour  volailles 497.52 

Paye  pour  pores 122.50 


$34,335.06 

N.  B. Les  pores  ont  ete  achetes  pour  utiliser 

des  produits  que  nous  ne  pouvions  pas  vendre. 
Depenses: — 

Nos  salaires $  1,092.00 

Employes 440.00 

Chauffage 99.15 

Timbres 20.75 

Frais  de  livraison 177.21 

Telephone  et  taxes 34.00 

Publicite 39-70 

Lumieres •   •  10.00 

Remplissage  pour  caisses  a  oeufs  .    .    .  54.22 

156.00 

268.44 


Loyer  

Interet  sur  argent  investi 


Interet  sur  argent  emprunte 


34.00 


(L'addition  de  la  colonne  ne  donne  que  $2,- 
425.47,  soit  $62.75  de  moins  que  le  chiffre  donne, 
mais  nous  acceptons  le  chiffre  donne  en  supposant 
qu'un  item  de  $62.75  se  trouvait  dans  les  comptes 
originaux  et  qu'il  a  ete  omis  dans  la  copie  jointe  a 
la  lettre.) 

Note    sur  la  livraison:     Nous  recueillons 
oeufs  a  la  campagne  et  nous  livrons  a  certaines  epi- 
ceries  ou  nous  allons  chercher  les  oeufs. 
Marchandises  suivant  inventaire  ....     $5,061.89j 

Caisses  a  oeufs $  24.90 

Bois 36-50 

Emballages 7-00 

Camion  automobile 855.00 

Balance   . 31.50 

Bascule 10-00 

Comptoir 190.00 

Caisse  enregistreuse 40.50 

Reservoirs  a  petrole 25.00 

Vitrines 4-00 

Divers 44.00     $1,268.4- 


$6,330.2 
Note — Une  depreciation  est  accordee  sur  l'agei 
cement  du  magasin. 
Comptes  a  recevoir    ....      $1,339.10 
Argent  en  main  et  en  banque  286.97 

Retire   du   commerce    .     .     .  456.00     $2, 092.1 


3,422.: 


ACTIF 

Billets  a  payer  pour  mar- 
chandises    $1,952.69 

Du  sur  le  camion  automo- 
bile,  sans  interet    ....  400.00 


Valeur  nette 

Valeur  nette  au  ler  fevrier  1918 


$2,3521 

$6,068  7 
$4,1302 


$1,9 


$2,488.22 


Benefice  de  l'annee 

Argent    encaisse    pour    vente    de    mar- 
chandises    $41,3 

Du  aux  banques 

Je  calculais  au  commencement  de  l'ann-  ■ 
faire  un  benefice  brut  de  12%%  sur  les  ventes.  | 
calcule  que  nous  n'avons  fait  que  10.4%  se  dec 
posant  comme  suit: 
Remarquable  tableau  de  la  division  des  vente 
Proportion  de  chaque  genre  de  marcham 
vendues : 

$14,350  ou  35%  de  farine  et  aliments,  benefi 
11,070  ou  27%  d'oeufs   et   volailles,   benefice 
4,510  ou  11%  de  nouveaute,  benefice  .... 

7,380  ou  18%  d'epiceries,  benefice, j 

2,460  ou    6%de  pain,  benefice 

1,230  ou    3%  de  graines,  benefice    .    .    . 

donnant  une  moyenne  de 12. 

Mais  un  benefice  de   12y2%    sur  $41,00(jd 
vrait  donner  un.gain  de  $5,100,  tandis  que 
cule  que  nous  n'avons  fait  que  $4,285.03. 

Ce  n'est  juste  qu'un  petit  magasin  de  ca  1 
gne  Votre  tout  devoue, 


Vol.  XXXII  — No  31 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  ler  aout  1919. 


27 


Notre  ami  desire  savoir  ce  que  son  benefice 
brut  represente  de  pourcentage.  Prenons  le  comp- 
te  de  depenses  $2,488.22,  ajoutons-y  le  benefice  net 
$1,939.65  ce  qui  nous  donne  un  total  de  $4,427.87. 
nous  obtenons  10.71%  de  profit. 

Nous  pouvons  controler  ces  chiffres  de  la  ma- 
niere  suivante:  Prenons  le  compte  de  depenses  de 
$2,488.22,  divisons-le  par  le  chiffre  des  ventes  $41,- 
320.11,  nous  avons  une  proportion  de  depenses  de 
6.02%.  Prenons  le  benefice  net  de  $1,939.65  et  di- 
visons-le par  le  nieme  chiffre  de  ventes  et  nous  ob- 
tenons un  benefice  net  d'un  peu  moins  de  4.70%. 
Ces  deux  chiffres  additionnes  donnent  un  benefice 
brut  de  10.72%  soit  1/10  de  1%  de  plus  que  ce  que 
nous  avions  en  premier  lieu,  ce  qui  est  un  controle 
assez  satisfaisant. 

Comment  obtenir  de  meilleurs  resultats 

Nous  ne  sommes  pas  certains  de  pouvoir  re- 
pondre  a  la  troisieme  question  en  suggerant  la  fa- 
con  d'obtenir  de  meilleurs  resultats.  Voici  une 
maison  qui  dispose  de  plus  de  $41,000  de  marchan- 
dises  et  qui  n'emploie  qu'une  jeune  fille  et  deux 
homines  dans  leurs  moments  de  loisir.  Cela  se  fait 
surtout  sur  une  base  d'affaires  evidemment  par 
deux  homines  qui  travaillent  comme  seuls  des  fer- 
miers  peuvent  le  faire,  qui  savent  comment  faire 
des  affaires,  connaissent  la  valeur  de  chaque  dollar 
qu'ils  emploient  et  qui  savent  utiliser  chacune  de 
leurs  minutes. 

Le  benefice  brut  moyen  qui  n'atteint  pas  11% 
seinble  bien  faible,  mais  une  question  se  pose. 
Pourraient-ils  maintenir  ce  maximum  d'affaires  sur 
les  marchandises  courantes  dont  ils  ont  la  vente 
dans  leur  localite  s'ils  y  ajoutaient  un  profit  plus 
eleve?  Naturellement  on  peut  tou jours  suggerer 
d'avoir  des  marchandises  de  meilleure  qualite  mais 
cela  demanderait  plus  de  temps,  et  plus  de  travail, 
partant  plus  de  depenses. 

Dans  l'etat,  ils  ont  realise  pendant  l'annee  der- 
niere  un  benefice  net  de  47%  du  capital  et  cela  doit 
suffire  a  n'importe  qui.  C'est  un  beau  succes  d'etre 
a  la  hauteur  des  besoins  de  votre  entourage  de  fa- 
con  a  etre  la  cheville  exacte  qu'il  faut  pour  bou- 
cher  le  trou.  Ces  homines  semblent  avoir  fort  bien 
resolu  ce  probleme. 

Systeme  pour  la  division  des  ventes 

Comment  ce  systeme  de  tenir  compte  des  ven- 
tes dans  chaque  departement  fonctionne-t-il?  Est- 
ce  une  estimation  basee  sur  l'experience  du  passe, 
ou  bien  avez-vous  un  systeme  pour  tenir  a  part 
chaque  genre  de  marchandises?  Eclairez-nous  un 
peu  plus  a  ce  sujet,  car  c'est  un  point  tres  impor- 
tant dans  tout  commerce.  Si  les  marchands  d'une 
facon  generate  pouvaient  installer  un  systeme  leur 
permettant  de  savoir  la  quantite  de  marchandises 
qu'ils  vendent  dans  chaque  categorie  ils  obtien- 
draient  certainement  de  meilleurs  resultats. 


Voici  encore  un  point  a  remarquer: 

Les  benefices  pour  la  premiere  an  nee  ont  ete 
d'environ  33  1/3%,  ce  qui  etait  beau.  Le  capital 
original  investi  etait  de  $3,000  au  ler  fevrier  1917. 
L'annee  suivante  il  etait  de  $4,130.02,  tandis  qu'il 
a  atteint  aujourd'hui  $6,070.67.  II  est  plus  que  pro- 
bable que  cette  derniere  augmentation  est  due  en 
grande  partie  au  rencherissement  des  marchandi- 
ses. Les  achats  pour  l'annee  courante  devront  done 
etre  faits  avec  encore  plus  de  precaution  que  ja- 
mais. Achetez  peu  et  reduisez  votre  stock.  C'est 
le  seule  fagon,  comme  on  dit  en  termes  militaires, 
de  consolider  vos  gains. 

En  examinant  attentivement  les  chiffres  don- 
aea,  on  ne  trouve  aucun  point  faible.  Ces  homines 
semblent  n 'avoir  rien  oublie  ou  neglige.  Xotez 
qu'ils  payent  le  loyer  de  leur  magasin  bien  qu'il 
soit  la  propriete  de  l'un  d'eux.  Xotez  aussi  qu'ils 
comprennent  un  interet  sur  leur  capital  investi. 
Les  salaires  qu'ils  s'accordent  ne  sont  pas  exageres, 
puisqu'ils  ne  sont  que  de  $45.50  par  mois  pour 
chacun  d'eux.  Ce  taux  parait  equitable,  attendu 
qu'ils  ne  consacrent  qu'une  partie  de  leur  temps  -i 
la  direction  de  leur  commerce. 

Ne  vous  semble-t-il  pas  que  des  homines  qui 
menent  leur  commerce  de  cette  facon  sont  a  L'abri 
de  toute  concurrence? 


LA   REDUCTION   DES  PRIX. 


La  demande  qu'une  action  radicale  soit  prise 
pour  forcer  la  baisse  des  prix.  demande  qui  nous 
revient  sans  cesse  sous  une  forme  ou  sous  une  au- 
tre, n'est  guere  Stablie  sur  des  raisonnements  son- 
des. Elle  iif  pr6voit  pas  que  ces  reductions  ne  peu- 
vent s'appliquer  qu'a  certains  elements  du  grand 
engrenage  de  production.  Ce  n'est  pas  seulement 
le  detaillant  et  le  marc  hand  de  gros  qui  doivent  en 
souffiir.  pas  plus  que  le  manufacturier,  car  lorsque 
ceux-ci  sont  atteints,  c'est  le  travailleur  et  le  pro- 
ducteur  qui  se  trouvenl  affectes.  Nous  sommes  dans 
un  cercle  vicieux.  Le  coiit  des  marchandises  ne  pent 
descendre  sans  une  reduction  des  gages  et  salaires 
de  ceux  qui  produisent  ces  marchandises,  et  les  re- 
medes  artiflciels  aux  prix  eleves  sont  tres  difficiles 
a  combler. 


LA   PLACE   DU   BLE  CANADIEN. 


Pour  la  moyenne  de  boisseaux  de  ble  recoltes 
par  acre  dans  les  grands  pays  producteurs  de  ble.  Ie 
Canada  vient  en  quatrieme  rang.  Le  Royaume-Uhl 
est  le  premier  avec  31.9  boisseaux,  l'Allemagne  vient 
ensuite  avec  31.8  boisseaux,  l'Australie  en  troisieme 
lieu  avec  20.2  boisseaux  et  le  Canada  en  quatrieme 
ligne  avec  20.0  boisseaux  par  acre,  selon  les  statis- 
tiques  compilees  par  le  Departement  de  l'lnterieur. 
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UNE    ECOLE    DE    VENDEURS. 


Le  detaillant  doit  etre  le  professeur  et  ses  commis 
ses  eleves. 


A  quelque  point  de  vue  qu'on  se  place,  le  detail- 
lant est  generalement  desireux  d'augmenter  ses  af- 
faires. Quelques-uns  augmentent  leur  personnel  et 
se  fient  a  la  chance  et  a  l'experience  de  leur  nouveau 
personnel  qui  doivent  etre  leur  bonne  etoile  pour 
atteindre  de  nouveaux  records  de  ventes.  Cela  peut 
etre  on  ne  pas  etre  la  solution  du  probleme,  mais  le 
resultat  repose  entierement  sur  le  nouveau  person- 
nel engage. 

II  est  regrettable  qu'il  n'y  ait  pas  d'ecole  d'en- 
trainement  pratique  ou  Ton  puisse  apprendre  la 
vente  comme  on  enseigne  l'arithmetique.  Puisqu'il 
en  est  ainsi,  la  meilleure  chose  a  faire  pour  le  patron 
est  d 'organiser  sa  propre  ecole  dans  laquelle  il  en- 
seignera  a  son  personnel  l'art  de  vendre  la  chaus- 
sure,  par  exemple. 

II  va  se  produire  immediatement  un  concert  de 
protestations  pour  me  dire  que  des  que  votre  per- 
sonnel sera  bien  entraine  ou  porte  a  son  point  d'ef- 
ficacite,  il  va  vous  quitter  et  aller  ailleurs,  de  sorte 
que  le  nouveau  patron  va  profiter  du  benefice  de  vos 
efforts.  La  raison  qui  fait  qu'un  commis  ou  un  ven- 
deur  quitte  un  patron  pour  aller  chez  un  autre,  c'est 
qu'il  pense.  qu'il  trouve  quelque  avantage  a  agir 
ainsi.  Or,  les  vendeurs  ne  vous  quitteront  pas  si 
vous  rendez  leur  travail  aussi  attrayant  et  aussi 
avantageux  que  peuvent  le  faire  les  autres  patrons. 
Tout  depend  de  vous  et  non  d'eux. 

Pour  1'entrainement  des  vendeurs,  il  faut  avoir 
un  terrain  bien  prepare.  Cela  veut  dire  qu'il  est  im- 
portant de  bien  choisir  ses  eleves  des  le  debut.  Non 
seulement  leur  exterieur  doit  etre  attrayant,  mais 
leurs  habitudes  apres  les  heures  de  travail  doivent 
etre  correctes;  cela  signifie  que  leur  caractere  et 
leurs  moeurs  doivent  etre  au-dessus  de  tout  repro- 
che,  ce  qui  comprend  l'honnetete,  l'amour-propre, 
les  bonnes  manieres,  etc.  Ce  choix  une  fois  fait, 
vous  etes  prets  a  ouvrir  votre  ecole. 

Un  des  points  faibles  du  vendeur  est  le  manque 
de  connaissance  de  la  marchandise.  Cela  peut  etre 
vrai  pour  toutes  les  branches  de  commerce,  mais 
cela  l'est  particulierement  pour  la  chaussure.  Pour 
etre  un  bon  vendeur  de  chaussures,  il  faut  connaitre 
la  fabrication  d'une  chaussure  depuis  la  semelle 
jusqu'a  la  tige,  a  l'interieur  comme  a  l'exterieur. 
Pour  arriver  a  ce  resultat,  commencez  par  une  serie 
de  lecons  sur  la  fabrication  de  la  chaussure  ou  vous 
etudierez  la  trepointe,  McKays,  la  piqure,  etc.  Pre- 
nez-les  dans  cet  ordre.  Faites  venir  de  la  fabrique 
differents  morceaux  que  vous  pourrez  retourner  ou 
procurez-vous  des  morceaux  endommages  qui  pour- 


ront  vous  servir  pour  vos  demonstrations.  N'etudiez 
qu'un  point  a  la  fois  en  donnant  amplement  le  temps 
pour  les  questions.  A  mesure  que  vous  avancsrez, 
vous  pourrez  faire  des  etudes  comparatives,  comme 
trepointes  avec  McKays,  etc.  Ces  cours  doivent  etre 
faits  par  le  proprietaire,  le  gerant  ou  le  chef  de 
rayon. 

II  faut  dire  ici  que  ces  cours  ne  doivent  pas  etre 
reserves  aux  grands  magasins.  lis  peuvent  etre  faits 
par  des  magasins  qui  n'emploient  qu'un  personnel 
reduit.  Le  lieu  et  l'heure  cle  la  reunion  sont  egale- 
ment  importants.  Le  meilleur  moment  est  proba- 
blement  deux  fois  par  mois  a  la  fermeture  du  maga- 
sin,  disons  de  6  a  6.45,  et  a  l'occasion  on  peut  avoir 
tous  les  trois  mois  un  petit  souper  apres  lequel  se 
ferait  le  cours.  Puis  la  danse,  les  cartes,  la  musique 
pourraient  egayer  le  reste  de  la  soiree. 

D'autres  sujets  qui  devraient  etre  traites  sont 
l'ajustement,  la  vente,  la  facon  de  traiter  les  clients, 
des  exemples  de  vente,  d'excuses,  etc.  Ces  differents 
sujets  peuvent  etre  traites  par  divers  membres  du 
personnel.  II  peut  y  en  avoir  un  qui  se  fasse  une 
specialite  de  l'ajustement.  II  peut  traiter  ce  sujet 
un  soif ,  mais  il  devra  en  etre  prevenu  a  temps  pour 
pouvoir  preparer  son  sujet. 

Un  autre  peut  avoir  un  talent  particulier  pour 
traiter  des  clients  capricieux  ou  difficiles.  II  peut 
donner  des  exemples  de  la  fagon  de  se  conduire  avec 
des  gens  de  cette  categoric  Et  ainsi  de  suite,  tous 
les  sujets  peuvent  etre  passes  en  revue,  mais  le  con- 
trole  de  la  reunion  devra  toujours  etre  entre  les 
mains  du  gerant. 

Des  demonstrations  de  vente  peuvent  etre  faites 
par  un  des  commis  qui  vendra  a  un  de  ses  collegues 
qui  prendra  la  place  d'un  client  et  fera  toutes  les 
objections  qu'il  pourra  trouver. 

Comment  recevoir  les  plaintes  et  comment  ren- 
dre  l'argent  aux  clients  mecontents,  autant  de  points 
qui  doivent  etre  etudies.  En  somme,  il  y  a  une  foule 
de  sujets  dont  l'etude  peut  durer  des  annees,  et  avec 
une  conduite  judicieuse  cette  ecole  peut  devenir  un 
facteur  important  dans  1'entrainement  des  vendeurs 
et  produire  une  bonne  impression  parmi  le  person- 
nel, ce  qui  a  une  grande  valeur  en  dollars  et  en 
cents  pour  le  magasin. 


REPRESENTATIONS   CANADIENNES    POUR    LA 
FRANCE   DEMANDEES. 


Industrie!,  ayant  agents  dans  principales  villes 
de  France  et  vastes  magasins  a  Amiens,  s'occupe- 
rait  de  maisons  canadiennes  desirant  vendre  en 
France. 

M.  Lesage  a  Ailly-sur-Noye  (Somme),  France. 
References:  Banque  Sourmais  Cie,  Amiens. 
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POINTS   A    OBSERVER    POUR    L'ENREGISTRE- 

MENT  D'UNE  MARQUE  DE  FABRIQUE 

A  OTTAWA 


LE    RAVITAILLEMENT   DE    LA    BELGIQUE 


II  y  a  deux  sortes  d'enregistrement  ou  de  droits 
de  propriety  qui  s'appliquent  aux  marques  de  fabri- 
que,  l'une  pour  les  lignes  speciales,  l'autre  pour  les 
marques  generates. 

Une  marque  de  fabrique  speciale  est  le  droit 
exclusif  donne  a  une  maison  d'employer  ce  nom 
special  ou  cette  marque  ou  ce  dessin  special  de 
quelque  genre  qu'il  soit  pour  une  ligne  de  marchan- 
dises. 

Une  marque  de  fabrique  generale  est  le  droit 
donne  a  une  maison  d'employer  son  nom  ou  sa 
marque  de  fabrique  exclusivement  pour  tous  les 
articles  qu'elle  veut  fabriquer  ou  vendre  et  en  me- 
me  temps  d'empecher  tout  autre  maison  d'em- 
ployer ce  nom. 

Enregistrement.  —  Les  frais  d'enregistrement 
de  ces  marques  de  fabrique  au  Gouvernement  du 
Dominion,  au  departement  des  brevets  du  Ministe- 
re  de  1' Agriculture  sont  de  $35.00  pour  une  marque 
speciale  et  de  $40.00  pour  une  marque  generale. 
Les  frais  payables  au  Gouvernement  sont  de  $25.00 
et  de  $30.00  respectivement.  L'agent  de  brevets  se 
fait  payer  ordinairement  $10.00  de  supplement 
pour  son  travail  materiel.  Dans  le  cas  ou  il  y  a  des 
dessins  a  faire,  leur  cout  est  charge  en  plus. 

Priorite.  —  En  regie  generale  la  priorite  deci- 
de quelle  est  la  maison  qui  a  droit  a  une  certaine 
marque  de  fabrique.  Si  une  maison  prouve  qu'elle 
a  employe  une  certaine  marque  de  fabrique  depuis 
quelques  annees  et  qu'elle  a  etabli  ses  affaires  sur 
cette  base,  mais  qu'elle  a  omis  de  faire  enregistrer 
cette  marque,  aucune  maison,  meme  si  elle  en  a  fall 
la  demande  auparavant,  ne  peut  etre  autorisee  a 
obtenir  un  droit  de  propriete  sur  ce  nom.  La  mai- 
son qui  peut  prouver  la  priorite  dans  l'emploi  peut 
faire  £mettre  un  bref  d'injonction  pour  interdire  a 
la  seconde  maison  l'emploi  de  sa  marque  de  fabri- 
que. 

Maisons  etrangeres.  —  Lorsque  des  maisons 
americaines  ou  anglaises  n'enregistrent  pas  leurs 
noms  en  Canada  et  qu'une  maison  canadienne  s'ap- 
proprie  leur  marque,  il  est  ordinairement  tres  sim- 
ple pour  la  maison  etrangere  de  faire  emettre  une 
injonction  en  prouvant  que  sa  marque  est  tres  con- 
nue  et  qu'elle  souffrirait  un  reel  prejudice  si  cette 
marque  etait  employee  par  une  maison  canadienne. 




Telephone  :  Eat  5749 

A.  PILON 

BOISDE  PULPE,  DORMANTS.  POTE  AUX   TE  LECR  A  PHIQUE  S 

EN      GKOS 

259  LACAUCHETIERE  E.  MONTREAL 

CANADA 


Par  Jos.  Ract,  Bruxelles. 

Vn  grossiste  de  la  place  nous  fait  part  de  ses 
doleances  au  sujet  de  l'impossibilite  pour  lui  de  ra- 
vitailler  ses  magasins.  II  vise  principalement  les 
fromages. 

La  question  est  en  effet  tres  serieuse.  Le  Beige 
est  grand  consommateur  de  fromage  et  cet  article 
tient  certes  une  place  importante  dans  nos  besoins. 

Avant  la  guerre,  la  plus  grande  partie  de  nos 
fromages  nous  venait  de  Hollande.  Nous  etions  un 
des  bons  clients  de  ce  pays.  Aujourd'hui  que  nous 
pourrions  reprendre  nos  relations  avec  nos  anciens 
fournisseurs,  nous  sommes  quelque  peu  surpris  des 
difficultes  rencontrees. 

A  quelles  causes  attribuer  ces  difficultes?  La 
question  est  delicate.  D'aucuns  vont  jusqu'a  sup- 
poser  que  ces  difficultes  pourraient  bien  avoir  un 
rapport  avec  les  divergences  de  vue  qui  existent  sur 
certaine  question  entre  notre  gouvernement  et  le 
gouvernement  hollandais.  Je  ne  crois  pas  que  ce 
soil  la  la  vraie  raison. 

Les  exportateurs  hollandais,  desireux  de  don- 
ner  satisfaction  a  leurs  clients  beiges,  s'efforcent  de 
mettre  leur  responsabilite  a  couvert.  La  situation 
iuterieure  du  pays  6tait  assez  difficile  jusqu'en  ces 
derniers  temps,  et,  a  defaut  d'autres  vivres,  la  con- 
Bommation  du  fromage  y  a  augments  dans  de  fortes 
proportions.  D'autre  part,  le  manque  de  nourriture 
pour  le  betail  fit  diminuer  la  quantite  de  lait  et.  par 
suite,  la  production  de  fromage.  II  s'est  produit  ce 
lait,  peu  ordinaire  pour  la  Hollande,  qu'on  ne  peut  y 
distribuer  le  fromage  qu'a  raison  de  250  grammes 
par  personne  par  15  jours.  Cependant,  4  millions 
de  kilogrammes  de  fromage  de  Hollande  sont  expe- 
dite en  Angleterre.  Les  exportateurs  ne  sont  pas 
satisfaits  d'ailleurs  de  cette  situation,  l'exportation 
en  Angleterre  se  faisant  dans  des  conditions  qui  ne 
leur  conviennent  nullement.  discnt-ils.  lis  sem- 
lilent  vouloir  rendre  le  gouvernement  hollandais 
responsable  de  cette  situation  anormale. 

La  situation  actuelle  ne  durera  d'ailleurs  pas — 
heureusement! — La  Hollande  recoit  beaucoup  de 
nourriture  pour  le  betail  et  Ton  estime  qu'avant  la 
fin  de  l'ete  les  exportations  seront  redevenues  libres. 
C'est  fort  bien.  mais  il  me  semble — et  c'est  l'avis  de 
tous  les  commercants  beiges — que  notre  gouverne- 
ment devrait  intervenir  immediatemenr,  non  seule- 
ment  pour  nous  assurer  des  contrats  pour  l'epoque 
ou  le  fromage  sera  redevenu  abondant  la-bas,  mais 
encore  pour  obtenir  sa  part  dans  la  production  ac- 
tuelle. Puisque  les  exportateurs  hollandais  nous 
affirment  qu'ils  ne  demandent  qu'a  nous  envoyer 
leurs  produits,  la  tache  de  notre  gouvernement  sera 
plus  aisee,  etant  appuyee  par  les  interesses. 

Qu'on  ne  l'oublie  pas,  c'est  du  manque  d'im- 
portation  que  provient  l'inertie  de  notre  commerce. 
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Je  l'ai  dit  dans  un  precedent  article:  nous  ne 
devons  pas  compter  uniquement  sur  le  gouverne- 
ment  pour  nous  tirer  d'affaire  et  nous  devons  re- 
connaitre  les  difficultes  qu'il  y  a  a  surmonter. 

Cependant,  nous  devons  lui  demander  de  faire 
tout  ce  qu'il  peut  pour  nous  aider  a  faire  renaitre  la 
situation  economique  dans  notre  pays.  Comment  se 
fait-il,  par  exemple,  me  demande-t-on,  que  non  seu- 
lement  nous  ne  trouvons  du  beurre  qu'a  des  prix 
exorbitants,  mais  que  la  margarine  meme  soit  of- 
ferte  par  des  grossistes  aux  detaillants,  a  fr.  9.50? 
Pour  le  consommateur,  ce  prix  se  traduit  par  13  a 
15  francs!  Or,  en  Angleterre,  la  margarine  se  vend  a 
1  shilling  la  livre  anglaise  (453  grammes),  soit  en- 
viron fr.  2.79  le  kilogr.  Notre  gouvernement  ne 
pourrait-il  s'entendre  avec  l'Amerique  pour  ohtenir 
des  conditions  aussi  avantageuses? 

Remarquez  que,  si  nous  ne  parvenons  pas  a 
recevoir  de  fromage,  ni  de  margarine  a  bon  compte, 
nous  devons  deplorer  aussi  l'absence  d'arrivages  de 
bien  d'autres  articles  dont  nous  avons  grand  besoin. 
Je  pourrais  vous  citer  telle  firme  qui  se  plaint  de 
ne  pas  recevoir  ses  cirages  en  Belgique;  telle  au- 
tre qui  a  passe  de  fortes  commandes  de  beurres  du 
Canada  et  d'Australie .  .  .  et  ne  voit  rien  venir. 

Bref,  tout  le  monde  se  plaint,  commercants  et 
consommateurs. 

Pour  certaines  branches,  cependant,  ia  situa- 
tion s'est  considerablement  amelioree  et  nous  ne 
devons  pas  tout  voir  en  noir.  C'est  ainsi  qu'un  ac- 
cord est  intervenu  entre  le  gouvernement  beige  et 
l'Association  des  patrons  des  chalutiers  a  vapeur 
d'Ymuyden,  accord  par  lequel  le  gouvernement  bei- 
ge s'engage  a  livrer,  en  3  mois,  18,000  tonnes  de 
briquettes  de  charbon  necessaires  pour  l'industrie 
de  la  peche  a  Ymuyden.  En  echange,  l'Association 
des  pecheurs  d'Ymuyden  s'est  engagee  a  livrer, 
pendant  la  meme  periode,  25,000  pciniers  de  pois- 
sons.  Done,  nous  aurons  du  poisson .  .  .  C'est  deja 
quelque  chose! 

Autre  nouvelle  excellente:  il  est  arrive  a  Anvers, 
du  coton  pour  nos  filatures.  D'autres  arrivages 
sent  attendus.  D'ici  peu,  on  prevoit  que  nos  prin- 
cipales  usines  cotonnieres  seront  de  nouveau  en  ac- 
tivite.  Dans  ces  conditions,  il  sera  posible,  dans  un 
deki  pas  trop  eloigne,  de  pourvoir  la  population  de 
tissus  de  coton  qui  lui  font  tant  defaut  en  ce  mo- 
ment. 

Le  commerce  du  sucre  avec  l'Angleterre  est  a 
nouveau  libre.  Ce  point  est  important  pour  nous, 
car  nos  reserves  en  sucre  sont  insuffisantes.  II  nous 
reste  a  peine  soixante  mille  tonnes  de  la  recolte  de 
1918,  alors  que  la  production  annuelle  du  pays  etait 
de  200,000  tonnes,  e'est-a-dire  que  nous  n'avons  pas 
la  moitie  du  sucre  necessaire  a  la  population.  Alors 
que  nous  pouvions  exporter  presque  la  moitie  de 
notve  production,  nous  devrons  en  importer,  non 
seulement  jusqu'a  la  saison  prochaine,  mais  jus- 
:  :ciit  ou  nous  aurons  constitue  des  stocks 


suffisants,  ce  qui  d'ailleurs  se  fera  aisement,  si  la 
culture  de  la  betterave  peut  continuer  dans  de  bon- 
nes conditions. 

Nous  ne  pouvons  done  qu'applaudir  a  cette  me- 
sure  prise  par  le  gouvernement  pour  la  libre  expor- 
tation du  sucre .  .  .  et  nous  souhaitons  que  les  arri- 
vages nous  parviennent  au  plus  tot. 

De  son  cote,  l'ltalie  a  autorise  l'exportation  de 
la  liste  —  trop  longue  pour  reproduire  ici  —  de  ces 
articles. 

Pour  finir,  notons  encore  avec  satisfaction  que 
l'arrete  ministeriel  du  12  juillet  1913,  interdisant 
l'importation  des  betes  bovines,  ovines,  capines  et 
porcines,  de  provenance  franchise,  a  ete  rapporte. 
L'importation  est  autorisee  moyennant  simple  visi- 
te  sanitaire  aux  bureaux  de  douanes  specifies  (La- 
morteau,  Heer-Agimont,  Momignies,  Erquelines, 
Quievrain,  Blandain,  Menin,  L'Abeelex  et  Adinker- 
ke).  Nul  doute  que  cette  mesure  soit  accueillie 
avec  plaisir,  car  elle  contribuera,  dans  une  large 
mesure,  a  l'amelioration  de  notre  ravitaillement. 

Tactions  done  de  ne  pas  trop  desesperer.  Nous 
marchons  vers  la  reprise  des  affaires  et  nous  fini- 
rons  par  triompher  de  toutes  les  difficultes.  A  l'in- 
terieur  du  pays  meme,  si  la  situation  est  encore  loin 
d'etre  parfaite,  nous  constatons  chaque  jour  un 
mieux  sensible.  Les  transports  par  chemin  de  fer 
s'ameliorent  particulierement.  Nous  avons  regu, 
dernierement,  un  millier  de  lourds  camions  automo- 
biles de  l'Allemagne,  la  Belgique  ayant  obtenu  des 
Allies  un  traitement  de  faveur  clans  la  repartition  du 
materiel  a  livrer  par  les  Allemands.  C'est  un  com- 
mencement— qui  aura  une  suite — qui  aidera  a  aug- 
menter  le  materiel  a  mettre  a  la  disposition  du  com- 
merce et  de  1'mdustrie. 

Esperons  que  des  ameliorations  continueront  a 
se  procluire  dans  tous  les  domaines ...  La  patience 
est  narfois  une  vertu. 


Le  theme  principal  de  la  convention  sur  la  pu-j 
blicite  qui  sera  tenue  a  la  Nouvelle  Orleans,  du  23 
au  25  septembre,  sous  les  auspices  des  clubs  de  Pu- 
blicity associes  du  Monde,  sera  la  diffusion  de  la; 
publicite  comme  etant  un  instrument  important! 
d'entente  entre  le  capital  et  le  travail  pour  assurer 
une  production  maximum. 


ENVOIS  DE  METAL  DE  COBALT. 


Ci-dessous  l'etat  des  envois  de  metal  de  Cobalt 
en  livres,  pour  la  semaine  prenant  fin  au  18  juille 
1919  : 

Northern  Customs  Con.,  85,757;  Cobalt  Provin 
cial,  40,000;  Penn.  Canadian,  62,571;  Mining  Corpo 
ration  of  Canada,  217,848;  Buffalo  Mines,  257,206 
McKinley  Darr.  S.  M.,  165,730;  total,  829,112. 

Le  total  depuis  le  ler  Janvier  est  de.  15, 114, 66 
livres,  ou  7,557.3  tonnes. 
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Guide  de  Pacheteur 


II  n'y  a  rien  sur  le  mareh6  que  nous 
ne  puissions  vous  aider  a  acheter  a 
votre  avantage.  C'est  pourquoi  nous 
publions  ce  guide.  Nous  vous  recom- 
mandons  de  le  parcourir  et  d'ecrire 
pour  renseignements,  catalogues,  liste 
de  prix,  etc.  Si  vous  d6sirez  plus  de 
details  sur  la  marchandise  qui]  vous 
re,  veuillez  vous  rearer  a  l'index 
annonceurs,  et  de  la  a  leur  page 
d'annonces. 


ACIER    EN    BARRES 

Nova    Scotia    Steel    &    Coal    Co.,    Ltd., 

New-Glasgow,  N.-E. 
Steel  Co.  of  Canada,   Ltd.,  1272  Notre- 

Dame  O.,  Montreal. 
B.    &    S.    H.   Thompson    Co.,    Ltd.,    211 

rue   McGlll,   Montreal. 

ACCESSOIRES    ELECTRIQUES 

Auer  Light   Mfg.   Co.,   Ltd.,  61  rue   St- 
Sulpice,  Montreal. 

AFFICHE-RECLAME 

Canadian    Poster    Co.,    Edifice    Lewis, 
Montreal. 

ARCHITECTE 

L.    R.    Montbriand,    230    rue    SI  Andre. 
Montreal. 

ARMOIRES   EN   ACIER 

Dennis-Wire   &    Iron   Works   Co.,    Ltd., 
London,  Ont, 

ASCENSEURS    ET   CLOTURES 

Dennis-Wire   &   Iron   Works   Co.,   Ltd., 
London,  Ont. 

ASSURANCES-FEU 

Assurance       Mount-Royal,    17    rue    St- 

Jean,   Montreal. 
British  Colonial   Fire   Ins.  Co.,  2  Place 

d'Armes,  .Montreal. 
Cie    d'Assurance    Mut.    du    Commerce, 

St-I [yacinthe,  Que\ 
Liverpool-Manitoba      Ass.      Co.,      Coin 

Dorchester  O.  et  Union.  Montreal. 
Western      Assurance      Co.,  61   rue   St- 

Plerre,  Montreal. 

ASSURANCE-VIE 

Canada   Life  Ass.  Co.,  Toronto,  Ont. 
La      Prevoyance,    189    rue    St-Jacques, 

Montreal. 
Sun     Life     of     Canada,  rue  Metcalfe, 

Montreal. 

BACON 

Matthews-Blackwell,       Ltd.,    rue    Mill, 

Montreal. 

AUTOMOBILES 

Ford  Motor  Co.  of  Can.,  Ltd.,  Ford, 
Ont. 

BALAIS 

Parker  Broom  Co.,  Ottawa,  Ont. 

T.  S.  Simms  &  Co.,  Led.,  St-.Tean,  N.-B. 

BALANCES     AUTOMATIQUES 

Intern.  Business  March.  Co.,  Ltd.,  To- 
ronto, Ont. 

BANQUES— BANQUIER 

Banque  d'Hochelaga,  112  rue  St-Jac- 
ques, Montreal. 

Banque  Nationale,  101  rue  St-Jacques, 
Montreal. 

Banque  Molsons,  200  rue  St-Jacques, 
Montreal. 


Banque  Provinciale  du  Canada,  7  Place 

d'Armes,  Montreal. 
Banque  d'Epargne,  176  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
Garand,  Terroux  &  Cie,  48  rue  Notre- 

Dame  O.,  Montreal. 

BARATTES 

Lewis    Bros.,    Limited,   20   rue   Bleury, 
Montreal. 

BAS 

Mercury      Mills,       Limited,    Hamilton, 

Ont. 
Chipman-Holton    Knitting    Co.,   Hamil-  ' 

ton,  Ont. 

BEURRE    DE    PEANUT 

Wm.      Clark,       Ltd.,  83    rue   Amherst, 
Montreal. 

BIERE    ET    PORTER 

National      Breweries,     Ltd.,    36    Carrt 
Chaboillez,  Montreal. 

BISCUITS      ET     CONFISERIES 

Charbonneau,      Ltee,    330    rue    Nlcolet, 

Montreal. 
McCormick     Mfg.     Co.,     Ltd.,  London, 
Ont. 

BOCAUX    EN    VERRE 

Dominion  Glass  Co.,  Ltd..  2 ^ r,  Beaver 
Hall.  Montreal. 

BORAX 

B.  &  S.  Thompson  &  Co..  Ltd.,  211  rue 
McGlll,  Montreal 

BONBONS 

Patterson     Candy     Co..     Ltd.,  Toronto 
ont. 

BOUCHONS 

S.     H.     Ewing     &    Sons,  ns  rue  King, 

Montreal. 

BOURRURES    ET   COLLIERS 

American  Pad  &  Textile  Co.,  Chatham, 

Out 
Burlington-Windsor    Blanket,    Toronto. 
Ont. 

BROSSES 
T.  S.  Simms  Co.,   Ltd.,  St  Jean.   N.-B 
BROQUETTES 

The    Steel    Co.,   of   Canada.    Ltd..    1272 
Notre-Dame    O..    Montreal. 

BUSTES      D'ETALAGE 

Dale   Wax   Figures  Co.,    Ltd.,  Toronto 
Ont. 

CACAO 

Cowan   Co.,   Limited,  Toronto.   Ont. 
Walter    Baker   Co.,    Ltd.,    1000   rue    Al 
.bert.   Montreal. 

CADRES    ET  TABLEAUX 

Wisintainer  &   Fils,  .")S  rue  St-Laurent. 

Montreal. 

CAFES 
J.   J.    Duffy   &  Cie.   117  rue   St-Paul   O.. 

Montreal, 

Stanway-Hutchins.  Ltd.,  IS  rue  St- 
AlexlS,   Montreal. 

CAISSE    ENREGISTREUSE 

National    Cash    Register    Co.    of    Can., 
Ltd.,   122   Ste-Catherine.   O.,   Mont 
real. 

CAOUTCHOUC 

Dominion  Rubber  Co.,  Ltd.,  201  rue 
des  [nspeoteurs,  Montreal. 

Columbus  Rubber,  Limited.  1349  de 
Montlgny,  Montreal. 


CARTOUCHES 

Dominion     Cartridge     Co.,  120  St-Jac- 
ques, Montreal. 
Remington  Arms  Co.,  Windsor.  Ont. 

CATSUP 

Wm.  Clark,  Limited,  83  rue  Amherst, 
Montreal. 

Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton. 

Ont. 
H.  J.  Heinz  &  Co.,  Pittsburg.  Penn. 

CASQUETTES 

Cooper  Cap  Co.,  Toronto,  Ont. 

CHAPEAUX 

Montreal  Hat  Co.,  Ltd.,  15  rue  Ste- 
H61ene,   Montreal. 

James  Corristine  &  Co.,  Ltd.,  371  St- 
Paul  O.,  Montreal. 

CHAUSSURES      (Manufacturers) 

Ames,    Holden,    McCready.    Ltd.,    1221 

Mont-Royal   E.,   Montreal. 
Gagnon,   Lachapelle   &    Hebert,   55  rue 

Kent.  Montreal. 
J.  A.  &  M.  Cote,  St-Hyaclnthe,  Que\ 
Daoust,   Lalonde  &   Cie,  49   Carre'*   Yiv 

toria,  Montreal. 
Kaufman   Rubber  Co.,  Kitchener,  Ont 
Brandon     Shoe     Co.,      Ltd.,   Brantfonl 

Ont. 
Lady  Belle  Shoe  Co.,  Kitchener  Ont 
Reina       Footwear,     till     rue     Heaudrv, 

Montreal. 
Tetrault   Shoe    Mfg.  Co.,    Ltd.,   331   rue 

df   Montlgny    B.,   Montreal. 

CHAUSSURES    (Jobbers) 
J.   R.  Labelle.  L'L'K  rue  Lemolne,   .Mont 

James  Robinson,  184  McGlll,  Mont: 

CHAUSSURES    DE   TRAVAIL 

Greb  Shoe  Co.,  Ltd.,  Kitchener,  Ont 

CHAUSSURES  D'ENFANTS 

Louis  Germain,  251  Christophe  Co- 
lotnb.    Montreal. 

CHEMISES 

Deacon  Shirt  Co..  Belleville,  Ont. 
John  Forsyth,  Ltd..  Kitchener,  Ont. 
Regal  Shirt  Co..  Ltd..  Hamilton  Ont. 
A.  Racine  &  Cie,  Ltee,  Montreal. 

CIGARETTES 

Imperial  Tobacco  of  Can.,  Ltd.,  900 
rue  St-Antolne,  Montreal. 

CLOTURES  ET  BARRIERES 

Dennis-Wire  &  Iron  Works,  Ltd.,  Lon- 
don,  Ont. 

Banwell-Hoxie  Wire  Fence  Co.,  Ltd., 
Hamilton,   Ont. 

COGNACS 

Henry  Roy,  Cognac.  France. 

COLLETS  (Faux-Cols) 

Cluett.  Peabody  &  Co.  of  Can.,  Ltd., 
Edifice    "Herald".    Montreal. 

CONFITURES 

Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton. 

Ont. 
Waggstaffe.    Limited,   Hamilton,   Ont. 

CONSERVES  DE   FRUITS 

Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton. 

Ont. 
Old   City   Mfg.  Co. 

CONSERVES    DE    POISSONS 

Connors  Bros..  Ltd.,  Black's  Harbor, 
N.-B. 
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CONSERVES    DE    VIANDE 

Wm.     Clark,      Ltd.,    83    rue    Amherst. 

Montreal. 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton. 

Out. 

COMPTABLEG 

Gagnon    &    L'Heureux,   11   Place   d'Ar- 

mes,  Montreal. 
Gonthier     &     Midgely,  10  rue  St-Frs- 

Xavier,  Montreal. 
Paquet  &  Bonnier,  120  rue  St-Jacques. 

Montreal. 

CORN  FLAKES  (Flocons  de  ble-d'lnde) 

Kellogg's   Toasted   Corn    Flakes,  Lon- 

don.  Ont. 
Canadian    Postum    Cereals    Co.,   Wind- 
sor, Ont. 

CORNICHONS 

H.  J.  Heinz  &  Co.,  Pittsburg,  Penn. 

COURTIERS    EN     DEBENTURES 

Prudential    Financial    Society,  162  rue 
St-Denis,  Montreal. 

CRAVATES 

Niagara      Neckwear,     Niagara     Falls, 
Ont. 

CREME   DE  TARTRE 

E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

CUIR    A    SEMELLES 

The   Breithaupht   Leather  Co.,  Kitche- 
ner, Ont. 

DIVISION   D'ACIER 

The    Dennis-Wire   &    Iron   Works   Co., 
Ltd.,  London,  Ont. 

DALLES  GALVANISEES 

The  Pedlar  People,  Ltd.,  26  Nazareth, 
Montreal. 

EAUX   GAZEUSES 

Art.   Brodeur,  35  Frontenac,  Montreal. 

EAUX   PURGATIVES 

Riga  Water  Co.,  40  rue  Plessis,  Mont- 
real. 

ECHELLES  DE   MAGASINS 

Richards-Wilcox   (Canadian  Co.),  Lon- 
don, Ont. 

ECHELLES  DE  SAUVETAGE 

The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 
Ltd.,  London,  Ont. 

ECROUS 

London  Bolt  &  Hinge  Works,  London, 
Ont. 

EGOINES 

T.  F.  Shurley  &  Co.,  Ltd.,  St-Cathari- 
nes,  Ont. 

ESSENCES  CULINAIRES 

Henri    Jonas    &    Cie,  177  rue  St-Paul, 
Montreal. 

FARINES     PREPAREES 

Brodie  &  Harvie,  Ltd.,  14  rue  Bleury, 
Montreal. 

FAUX-COLS 
Arlington  Co.,  Toronto,  Ont. 
Cluett,    Peabody    Co.,     Ltd.,    Toronto, 
Ont. 

FER-BLANC 

A.  C.   Leslie   &  Co.,   Ltd.,  560  rue  St- 

Paul  O.,  Montreal. 

B.  &  S.  H.  Thompson  &  Co.,  Ltd.,  211 

McGill,  Montreal. 


FERRONNERIE    EN    GROS 

Aug.   Couillard    Enrg.,  Ill  rue  St-Paul 

E.,    Montreal. 
L.   H.   Hebert  &  Cie,  Montreal. 
Lewis   Bros.,  rue   Bleury,  Montreal. 
Thos.  Birkett  &  Son,  Ottawa,  Ont. 

FEVES    AU    LARD 

Wm.  Clark,  Ltd.,  Montreal. 
Dominion    Canners    Co.,    Ltd.,    Hamil- 
ton, Out. 

FIXTURES  ET  FOURNITURES 
ELECTRIQUES    (en    gros) 

Auer  Light  Mfg.  Co.,  Ltd.,  61  St-Sul- 
pice,  Montreal. 

FIXTURES    D'ETALAGE 

The  Oscar  Onken  Co.,  Ltd.,  Cincinnati, 
Ohia. 

FIL   DE   FER 

The  Steel   Co.  of  Can.,  Ltd.,  Montreal. 

FORMES    ET    BUSTES 

Delfosse  &  Cie,  Montreal. 

Dale  Wax  Figure  Co.,  Toronto,  Ont. 

FONDERIE 

Canada  Foundries  &  Forgings  Co., 
Ltd.,  Welland,  Ont. 

FOURRURES 
Redmond  Co.,  Ltd.,  185  rue  des  Inspec- 
teurs,    Montreal. 

GANTS  DE  TOILETTE 

Perrin  &   Frere,  Montreal. 

Acme  Glove   Works   Ltd.,  Montreal. 

Hudson   Bay  Knitting  Co.,  Montreal. 

GANTS  DE  COTON 

American  Pad,  Textile  Co.,  Ltd.,  Cha- 
tham, Ont. 

Hudson  Bay   Knitting  Co.,  Montreal. 

Acme  Glove  Works  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real. 

GELEES 

Dominion  Canners,  Ltd.,  Hamilton, 
Ont. 

Genesee  Pure  Food  Co.,  Ltd.,  Bridge- 
burg,  Ont. 

GINGER  ALE 

Art.   Brodeur,  35  Frontenac,  Montreal. 

GLYCERINE 

B.  &  S.  H.  Thompson  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real. 

HACHES 

Canadian  Warren  Axe  &  Tool  Co., 
Ltd.,  St-Catharines,  Ont. 

HARDES  FAITES 

Victoria  Clothing  Co.,  Victoriaville, 
Que. 

HARNAIS 

Heney  Harness  &  Carriage  Co.,  Ltd., 
Toronto,  Ont. 

HARENGS  EN  BOITE 

Connors  Bros.,  Ltd.,  Black's  Harbor, 
N.-B. 

HUILE    DE   FOIE    DE    MORUE 

La  Cie  J.  L.  Mathieu,  Sherbrooke, 
Que. 

HUILE  A  CYLINDRE 
Imperial   Oil   Co.,   Ltd.,  Montreal. 

HUILE    DE    PETROLE 
Imperial  Oil   Co..  Ltd.,  Montreal. 
IMPERMEABLES 

Tower    Canadian    Co.,    Ltd.,  Toronto, 

Ont. 
Canadian   Cons.    Rubber   Co.,  rue   des 

Inspecteurs,   Montreal. 


JAMBON    PRESSE 

Cote,    Lapointe    Enrg.,  287  rue  Adam 
Montreal. 

JOBBERS   EN   CHAUSSURES 

James       Robinson,   rue   McGill,    Mont- 
real. 
J.   R.   Label le,  rue  Lemoine,  Montreal. 

LAIT   EN   POUDRE 

Canadian     Milk     Products     Co.,     Ltd., 

Montreal. 

LAIT   CONDENSE 
Carnation   Milk  Co.,  Chicago,  111. 
LANGUE    MARINEE 

Wm.     Clark,     Ltd.,     83  rue  Amherst, 

Montreal. 

LESSIVE 
E.  W.  Gillett  Co.,   Ltd.,  Toronto,  Ont. 

LAVEUSES   MECANIQUES 
Connor  &  Son,  Ottawa,  Ont. 
Dowswell   Lees  &  Co.,  Ltd.,  Hamilton, 

Ont. 
W.  A.  Kribs,  Hespeler,  Ont. 

LEVURE    (Yeast) 
Gillett    &    Co.,    Ltd.,  Toronto, 


E. 


W. 

Ont. 


&     H. 

Penn. 


LIMES 
Barnett    Co.,   Philadelphie, 


LINGERIE 

Kassab    Kimono    Mfg.   Co.,   37   Mayor, 

Montreal. 
Muser    Bros.    (Canada),    Ltee,    12    rue 

Ste-Heiene,  Montreal. 

LINOLEUMS 

Dominion  Oil  Cloths  Co.,  Ltd.,  rue  Ste- 

Catherine  Est,   Montreal. 

LUBRIFIANTS 

Imperial   Oil  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

LOQUET 

Richard-Wilcox  Canadian  Co.,  London, 
Ont. 

MACHINES   A    REPARER    LES 
CHAUSSURES 

United     Shoe     Machinery     Co.,     Ltd., 

Montreal. 

MARMELADE 

Dominion    Canners    Co.,    Ltd.,  Hamil 

ton,  Ont. 
Waggstaffe,  Ltd.,  Hamilton,  Ont. 

MEUBLES 

Victoriaville    Furniture   Co.,    Ltd.,  Vic 
toriaville,  Que. 

MEUBLES    DE    BUREAUX 

Office  Specialties,  Ltd.,  Montreal. 

MEUBLES 

Richard-Wilcox,    Canadian    Co.,    Ltd., 
London,  Ont. 

METAUX  EN   LINGOTS 

Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
B.  &  S.  H.  Thompson  Co.,  Ltd.,  Mont 
treal. 

MINCE    MEAT    (Vlande    Hachee) 
Wm.     Clarke,     Ltd.,  83  rue  Amherst 
Montreal. 

MOULIN  A   LAVER 

Wm.  A.  Kribs,  Hespeler,  Ont. 
Connor  &  Son,  Ottawa,  Ont. 
Maxwells,  Ltd.,  Ste-Marie,  Ont. 
Dowswell   Lees  &  Co.,  Hamilton,  On 
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NOUVEAUTES    EN    GROS 
A.  Racine  &  Cie,  Ltee,  Montreal. 
P.   P.    Martin,    Ltee,  Montreal. 
John  M.  Garland  &  Son,  Ltd.,  Ottawa, 

Out. 
Greenshields,    Ltd.,    Montreal. 
John    McDonald  &  Co.,   Ltd.,  Toronto, 

Out. 
W.   R.   Brock   Co.,  Ltd.,  Montreal. 
Muser  Bros.  (Canada,  Ltd.),  Montreal. 
Hodgson  Sumner,  Montreal. 

OUTILS    EN    ACIER 
J.  H.  Williams  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

OUTILS  DE  BUCHERONS 
Thos.  Pink  Co.,   Ltd.,  Pembrooke,  Ont. 
Can.    Warren    Axe    &    Tool    Co.,    Ltd., 

St-Catharines,  Ont. 

OUATES 
Dominion      Wadding      Co.,   rue   Vinet, 
Montreal. 

PAPETERIE 
Jos.  Fortier,  Ltee,  rue  Notre-Dame  O., 
Montreal. 

PATTES  DE  COCHONS 
Wm.     Clark,      Ltd.,     83   rue  Amherst, 
Montreal, 

PAPIER  A  TAPISSER 
Stauntons    Limited,   Toronto,    Ont. 

PEINTURES    ET    VERNIS 
Ottawa     Paint     Works,     Ltd.,  Ottawa, 

Ont. 
Brandram-Henderson,     Ltd.,    Montreal. 
Georgia   Turpentine    Co.,    2742    Clarke, 

Montreal. 
McArthur-lrwin   Co.,    Ltd.,   Montreal. 
A.  Ramsay  &  Sons,  Co.,  Montreal. 
Sherwin-Williams    Co.    of    Can.,     Ltd., 
Montreal. 

PAIN 
Dent   Harrison,   West  mount,   Que\ 

PATES   ALIMENTAIRES 
Ln  Cie  J.  Cadieux,  Ltee,  83  rue  Craig 
0  .   Montreal. 

PHOTOGRAVURES 

British    Colonial    Press   Co.,    Ltd..    Edi- 
fice  "Herald",    Montreal. 
PAPIER   A    MOUCHES 
0.  &  W.  Thum  &  Co. 

PAPIER    A    COUVERTURE 

Alex.  McArthur  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

PISTACHES    (Peanuts) 

Montreal   Nut  &  Brokerage  Co.,  30  rue 
dea  .lures,   Montreal. 

PLUMES    DE    VOLAILLES 
P.   Poulin   &   Cie,   Montreal. 
PNEUMATIQUES 
Gutta-Percha   &   Rubber   Co.,    Ltd.,  To- 
ronto.  Ont. 
Dunlop  Tire  Co. 

PANTALONS 

Vineberg  Pants  Co.,  1G0  McGill,  Mont- 
real. 

PATES   ALIMENTAIRES 

Catelli,  C.  H.  Co.,  Ltee. 

POELES    ET    FOURNAISES 

The    James    Stewart   Mfg.    Co.,    Wood- 
stock.  Ont. 
Hamilton    Stove    Mfg.    Co.,    Hamilton, 
Ont. 

Canada  Stove  &  Co.,  Ville  St-Laurent, 

Que. 
Beach  Foundry  Co.,  Ltd.,  Ottawa.  Ont. 

POELES   A    L'HUILE 
Imperial  Oil  Co.,   Ltd.,  Montreal. 


POISSON 

D.  Hatton  Co.,  Montreal. 

POMPES    A     HUILE    ET    GAZOLINE 

S.  F.  Bowser  &  Co.,  Fort  Wayne,  Ind. 

POUDRE       LIMONADE-ORANGEADE 

Henri    Jonas   &   Cie,   Montreal. 

POUDRE    A    LAVER 

N.    K.    Fairbanks   Co.,   Montreal. 

POUDRE    D'AMMONIAQUE 

Keenleyside  Co.,   London,   Ont. 

POUDRE   D'OEUFS 

S.  H.   Ewing  &  Son,  Montreal. 

POUDRE   A    PATE 

Egg  'O   Baking   Powder  Co.,  Hamilton, 
Ont. 

E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

PROVISIONS 

Matthews-Blacwell,      Ltd.,      rue      Mill. 
Montreal. 

PRELARTS 

Dominion    Oilcloth    Co.,    Ltd.,   rue   Ste- 

'  at  In  line  Est,  Montreal. 

RUBANS 

Ribbons    Ltd.,   212   McGilL   Montreal 

RAZOIRS   DE   SURETE 

Gillett  Safety   Razor  Co.  of  Can.,   Ltd., 
71    St-Alexandre,  Montreal. 

SARDINES 

Connors    Bros.,    Ltd.,    Black's    Harbor. 


N.-B. 


SAUCISSE 


Cote  &  Lapointe,  Enrg.,  287  rue  Adam, 
Montreal. 

SAVONS 

Palmolive  Co.,  Montreal. 
The  N.   K.  Fairbanks  &  Co..  Montreal. 
St.    Croix    Soap    Mfg.    Co.,    St-Stephen, 
N.-B. 

SCIES 

Manufacture  de  Scies  de   Levis,  Levis, 

Que. 
Simonds      Canada       Saw,      Pitchburg, 

Mass. 

SEL    DE    TABLE 
Dominion    Salt   Co.,    Ltd.,   Sarnia.    Ont 

SELLERIES    EN    GROS 
G.  L.  Griffith   &   Son.  Stratford,  Ont 

SEL   A    MEDICINE 
Abbeys    Effervescent    Co.,    Montreal 
SEMELLES     IMITATION      DE     CUIR 
Gutta-Percha    &    Rubber   Co.,   Toronto 

Ont. 
Goodyear    Tire    Rubber    Co.,    Toronto, 

Ont. 

SIROP    DE    BLE-D'INDE 
Canada  Starch  Co.,  Montreal. 
SIROP   DE    FRUITS 

Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton. 

DM 

SIROP    CONTRE    LE    RHUME 

Chamberlain   Med.  Co.,  Toronto,   Ont. 
La     Cie     J.     L.     Mathieu,     Ltee,  Sher- 
brooke,  Que. 

SOIES   (Tissus) 

Pacific   Mills,  Ltd.,  Lawrence,  Mass. 
Belding,     Paul     Corticelll     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

SOIE    (Fil) 

Belding,      Paul      Corticelli      Co.,      Ltd., 
Montreal. 


SALOPETTES    (Overalls) 

Hamilton    Carhatt,   Cotton    Mills,    Ltd., 

Toronto.  Ont. 
Warwick  Overalls  Co.,  Warwick,  Que\ 
SAUCE   WORCESTERSHIRE 

Henri  Jonas  &  Cie,  177  St-Paul  Ouest, 
Montreal. 

SODA   A    LAVER 
Church  &   Dwight,   Ltd.,  Montreal. 

SODA    A    PATE 
Church  &   Dwight,   Ltd.,  Montreal. 
SOUS-VETEMENTS 

Schoffield   Woollen   Co.,    Ltd.,   Oshawa, 

Ont. 
Zimmerman    Mfg.   Co.,   Hamilton,    Ont. 

SWEATERS 
Ballantyne   Limited,  Stratford.  Ont. 
TABAC   A   CHIQUER 

Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900    rue 

St-Antoine,   Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que\ 
Macdonald    Regd. 

TABAC   A   PRISER 

The    Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900 

rue  St-Antolne,   Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Qn£ 

TABAC  A   FUMER   EN   PALETTE 
The    Imperial    Tobacco    Co..    Ltd.,    900 

rue  St-Antolne,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que\ 
Cie  de   Tabac   Montcalm. 
Macdonald    Regd. 

THE 

Stanway-Hutchins     Co.,      18     rue      St- 

A lexis,   Montreal. 
Furuya  &  Nishimura,  55  St-Frs-Xavier. 

Montreal. 

Kearney       Bros.,       Ltd.,    33    St-Pierre, 
Montreal, 

TAPIS 
Guelph     Carpet     &     Worsted      Spring 
Mills,  Ltd.,  Guelph,  Ont. 
TOLE   D'ACIER 
A.  C.  Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
Nova    Scotia    Steel    Co.,   New-Glasgow 
N.-B. 

TONDEUSES    A    GAZON 
Maxwells  Limited,  Ste-Marie,  Ont. 
TORDEUSE 

Dowswell     Lees    Co.,     Ltd.,   Hamilton, 

Ont. 

TRANCHE-VIANDE 

Hobart   Mfg.  Co.,  Toronto,  Ont. 

TUYAUX    GALVANISES 

The  Pedlar  People,  Ltd.,  26  rue  Naza- 
reth. Montreal. 

VERNIS  A   PLANCHER 

Imperial   Oil   Co.,   Ltd.,  Montreal. 

VERRE    DE    PARIS 

McArthur-lrwin  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

VITRE 

Hobbs   Mfg.  Co.,   Ltd.,  rue  St-Jacques, 
Montreal. 

VOLAILLES 

P.  Poulin  &  Cie,  Montreal. 


AVIS  AUX   ACHETEURS 

Si  vous  ne  pouvez  trouver  ce  dont 
vous  avez  besoin  dans  la  llste  ci- 
dessus,  ecrivez  au  "Prix  Courant"  et 
nous  vous  fournirons  I'information  de 
suite. 
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Recommandez    le 


Tabac  Noir  a  Chiquer 


II  se  vend  facilement  et  rapporte  de  bons  profits. 


Sa  qualite  est  tres  appreciee 
et  vous  constaterez  une  aug- 
mentation dans  les  ventes  des 
que  vous  introduirez  cette 
marque  a  vos  clients. 


Vendu  par  tous  les  Marchands  en  Gros. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Cigares,  Cigarettes  et  Tabacs 


Les  tabacs  canadiens  et  le  tarif  preferentiel  anglais 


par 
F.  CHARLAN,  Chef  du  Service  des  Tabacs. 


La  preference  que  le  nouveau  tarif  anglais  ac- 
orde  aux  tabacs  des  Dominions  et  des  colonies  an- 
;laises  vient  d'attirer,  une  fois  de  plus,  l'attention 
les  interesses  sur  l'avenir  des  tabacs  canadiens, 
ant  au  pays  qu'a  l'etranger. 

Tandis  que  certains  Dominions,  les  Etats  du 
5ud  Africain  en  particulier,  ont,  depuis  quelques 
nnees,  fait  les  plus  grands  efforts  pour  ecouler 
eurs  tabacs  en  Angleterre,  il  semble  que  les  plan- 
eurs  du  Canada  aient  borne  leur  ambition  a  suffi- 
e  aux  besoins  du  Dominion,  dans  la  mesure  ou,  a 
abri  du  droit  protecteur  de  $0.2X  par  livre,  la 
euille  indigene  etait  susceptible  de  deplacer  la 
t'uille  importee. 

Considered  au  point  de  vue  de  l'importance  de 
a  production  des  Etats  du  Sud  Africain  viennent 
ependant  assez  loin  apres  le  Canada.  On  y  cult  he 
urtout  des  tabacs  Turcs  et  des  tabacs  jaunes  du 
ype  Virginie.  Le  rendement  en  poids  des  premiers 
st  ties  faible,  celui  des  Virginies  est  un  peu  meil- 
eur  mais  atteint  rarement  500  livres  par  acre.  De 
i  faibles  rendements  ne  peuvent  etre  remunera- 
eurs  que  dans  des  pays  ou  la  main-d'oeuvre  est 
res  bon  marche. 

Au  Canada  il  ne  saurait  etre  question  d'envi- 
ager  se>ieusement,  tout  au  moins  au  point  de  vue 
;e  l'exportation,  la  culture  des  tabacs  Turcs.  II 
n  est  tout  autrement  de  la  culture  des  Virginies. 
"elle-ei,  bien  qu'elle  se  soit  developpee  sans  arret 
lendant  les  dix  dernieres  annees,  dans  certaines 
jiarties  d'Ontario,  est  loin  d'avoir  atteint  le  deve- 
loppement  dont  elle  est  capable.  A  ne  considerer 
ue  les  besoins  immediats  du  pays  la  production 
es  tabacs  jaunes,  (seches  a  l'air  chaud),  devrait 
tre  doublee  et  menie  triplee  aussi  rapidement  que 
ossible. 

Cependant  la  majeure  partie  de  la  recolte  de 
abac  d'Ontario,  qui  pourrait  etre  evaluee  a  neuf 
'U  dix  millions  de  livres  par  an,  est  representee 
»ar  des  tabacs  d'un  type  tout  different:  les  White 
Jurleys.  Bien  que  les  tabacs  de  ce  type  soient  l'ob- 
st  d'une  certaine  demande  en  Angleterre  ils  ne  re- 
resentent  qu'une  faible  proportion  des  importa- 
ions  du  Royaume  Uni,  lequel  emploie  surtout  des 
abacs  americains  du  type  Virginie. 

Quel   est    l'avenir   des    Burleys    canadiens    en 

Angleterre  ?     Il  ne  sera  possible    de  s'en    rendre 

ompte  que  lorsqu'on  pourra  les  offrir  a  des  prix 

peu  pres  equivalents,  qualite  pour  qualite,  a  ceux 

es  Burleys  americains. 

Dans  le  calcul  des  avantages  offerts  aux  ta- 


bacs du  Canada  il  faut  tenir  compte  du  droit  de 
douane  eleve  dont  restent  frappes  les  tabacs 
etrangers.  Ce  droit  est  d'environ  $2.00  par  livre 
et  la  preference  accordee  a  la  feuille  canadienne 
en  represente  le  1-6,  (environ  $0.30).  Ceci  ne  sera 
suffisant  pour  decider  le  manufacturer  anglais 
que  si  la  qualite  du  tabac  canadien  est  a  peu  pres 
egale  a  cede  du  produit  a  deplacer.  Par  exemple 
mi  lot  de  tabac  etranger  importe  en  Angleterre  au 
prix  de  $0.40  la  livre,  majore  du  droit  de  douane, 
des  frais  de  fabrication  et  des  benefices  prele- 
ves  par  les  intermediaires  reviendra  au  con- 
sommateur  a  $3.00  environ  la  livre.  Dans  les  me- 
mes  conditions  le  produit  manufacture  avec  la 
feuille  canadienne  reviendrait  a  $2.70  .  II  n'est  pas 
prouve*  qu'une  difference  de  $0.30,  ou  du  dixieme 
seulement  de  la  valeur  du  produit  fini.  suffise  pour 
decider  le  consommateur  a  cbanger  ses  habitudes, 
a  moins  que  la  qualite  du  produit  nouveau  soit 
egale,  ou  a  peu  pres,  a  celle  du  produit  a  deplacer. 

Pour  profiter  de  l'avantage  qui  lui  est  offert 
en  Angleterre  le  planteur  canadien  devra  s'effor- 
cer  a  reduire  le  prix  de  revient  de  sa  recolte,  tout 
en  maintenant  et  meme  ameliorant  la  qualite  du 
prduit  et,  probablement.  se  montrer  moins  exi- 
geanl  au  sujet  du  prix. 

II  est  place  entre  deux  alternatives: 

La  premiere:  Planter  seulement  en  vue  d'as- 
surer  les  besoins  de  l'industrie  locale.  Dans  ce  cas 
la  production  doit  forcement  rester  limitee  puis- 
que,  dans  des  annees  comme  celle  de  1911  par 
exemple,  on  a  constate  que  le  marche  canadien  ne 
pouvait  absorber  rapidement  une  recolte  de  White 
Burley  atteignant  10,000,000  de  livres.  Depuis  d'au- 
tres  manufacturiers  se  sont  decides  a  employer  la 
feuille  indigene  mais,  malgre  l'importance  de  leur 
fabrication  il  n'est  pas  prouve  qu'on  puisse  produi- 
re  dans  Ontario,  a  l'heure  actuelle,  sans  risques  de 
surproduction.  plus  de  12,000,000  de  livres  de  White 
Burley. 

La  deuxieme  alternative,  plus  recommanda- 
ble  au  point  de  vue  de  la  prosperity  generale  du  Do- 
minion, consisterait  a  organiser  la  culture  du  tabac 
au  Canada  en  vue  d'une  augmentation  considera- 
ble de  la  production  afin,  non  seulement  de  pour- 
voir  aux  besoins  de  l'industrie  canadienne  mais  en- 
core d'essayer  de  se  creer  une  place  sur  certains 
marches  exterieurs.  Ce  probleme  presente  de  nom- 
breuses  difficultes,  il  devra  cependant  etre  resolu 
avant  que  les  planteurs  canadiens     ,surtout  ceux 
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d'Ontario,  soient  en  mesure  de  profiter  de  l'avanta- 
ge  que  leur  offre  l'Angleterre. 

Etant  donnes  les  types  de  tabacs  produits  dans 
Quebec,  il  semble,  de  l'avis  meme  de  certains  ma- 
nufacturiers  anglais,  que  la  position  des  planteurs 
de  cette  province  soit  meilleure,  pour  le  moment, 
que  celle  des  planteurs  d'Ontario. 

Les  tabacs  de  la  Vallee  de  la  Yamaska  et  ceux 
de  certains  comtes  Nord  ont  deja  deplace  une  large 
proportion  des  tabacs  du  Wisconsin  et  du  Connec- 
ticut dans  la  preparation  des  enveloppes  de  ciga- 
res.  A  l'heure  actuelle,  la  production  des  tabacs  de 
ce  type  au  Canada  est  deficitaire,  elle  pourrait  etre 
doublee,  surtout  si  les  prix  demandes  par  les  plan- 
teurs canadiens  correspondaient  a  peu  pres  a  ceux 
payes,  pour  des  produits  similaires,  aux  planteurs 
du  Wisconsin. 

II  en  est  de  meme  des  tabacs  a  filasses  de  ci- 
gares  qui,  jusqu'a  present  n'ont  pas  ete  l'objet 
d'une  culture  speciale.  La  production  des  tabacs  a 
filasses  proprement  dite  pourrait  etre  portee,  dans 
Quebec,  a  750,000  ou  1  million  de  livres,  mais  il 
faudrait  cultiver  pour  cet  usage  des  varietes  repu- 
tees  pour  leur  arome,  tandis  qu'a  l'heure  actuelle 
les  filasses  indigenes  ne  sont  qu'un  sous  produit  de 
la  preparation  des  tabacs  pour  enveloppes.  Ces  der- 
niers  ne  possedent  pas  les  qualites  d'arome  requi- 
ses. 

Les  tabacs  a  cigares  de  la  Province  de  Quebec 
ont  deja  ete,  avant  la  guerre  et  pendant  les  dernie- 
res  annees  de  la  guerre,  l'objet  de  certaines  trans- 
actions en  Angleterre.  Le  tarif  preferentiel  leur  per- 
mettra  de  s'etablir  solidement  sur  ce  marche,  des 
que  les  prix  redeviendront  normaux,  il  suffira  de 
les  preparer  pour  le  gout  anglais  et  de  se  conformer 
en  ce  qui  concerne  les  emballages,  au  reglement 
d'importation. 

Le  probleme  est  tout  autre  pour  Ontario,  car  il 
ne  faut  pas  songer  a  exporter  en  Angleterre  des  ta- 
bacs du  type  Burley  ou  du  type  Virginie  avant  que 
ces  derniers  aient  ete  prepares  en  vue  de  satisfai- 
re  aux  exigences  du  marche  anglais.  Avant  tout, 
ces  tabacs  devront  etre  tries  de  maniere  a  lepresen- 
ter  aussi  exactement  que  possible  les  tabacs  ameri- 
cains  similaires.  Presque  toujours  ils  devront  etre 
ecotes,  ramenes  au  degre  d'humidite  minimum,  car 
l'industriel  anglais  ne  scsoucie  pas  d'importer  des 
dechets  ou  de  payer  des  droits  de  douane  sur  un 
excedent  d'humidite,  les  echantillons  devront  re- 
presenter  tres  exactement  le  contenu  des  caisses, 
bales  ou  boucauts  et  les  emballages  se  conformer 
aux  modeles,  dimensions  et  poids  exiges  par  Tad- 
ministration  anglaise.  A  l'heure  actuelle  les  plan- 
teurs d'Ontario,  pas  plus  que  les  industriels  qui  ma- 
nipulent  leurs  tabacs,  ne  possedent  l'organisation 
necessaire  pour  effectuer  ce  travail,  elle  devra  etre 
creee  de  toute  pieces,  le  plus  tot  possible,  si  Ton 
ne  veut  pas  arriver  trop  tard. 


Le  nouveau  tarif  anglais  doit  entrer  en  force  L 
ler  septembre  prochain.  Les  tabacs  canadiens  de  1; 
recolte  1919  ne  pourront  done  guere  en  profltei 
mais  il  restera  aux  planteurs  et  aux  interesses  d 
Dominion  juste  le  temps  necessaire  pour  s'occupe 
du  probleme  et  le  resoudre,  au  mieux  des  interet 
du  pays,  en  ce  qui  concerne  la  recolte  1920  et  k 
suivantes. 

Des  a  present  on  peut  mettre  en  evidence  It 
avantages  qui  devraient  resulter  de  l'uniformite'  ( 
type  des  recoltes  de  tabac  produites  dans  les  diff. 
rents  secteurs  du  Canada.  Dans  Ontario  ces  typ 
sont  relativement  peu  nombreux,  comprenant 
Burley  Broad  Leaf,  le  Burley  Stand-Up  et  une  < 
deux  varietes  de  Virginies.  Ils  ont  ete  etudies 
tres  pres  par  le  Service  des  Tabacs  et  Ton  a  fait  I 
plus  grands  efforts,  sur  la  Station  Experiment;  1' 
de  Harrow,  pour  produire  une  quantite  de  graii:! 
suffisante  pour  satisfaire  a  toutes  les  demandes.  ;l 
est  inutile  d'insister  sur  les  avantages  de  Templi 
de  graines  selectionnees,  garanties  tant  au  pot 
de  vue  de  la  purete  du  type  qu'a  celui  de  la  vital 


La  production  des  graines  destinees  aux  pi 
teurs  de  la  Province  de  Quebec  a  ete  assuree  p 
dant  les  dernieres  annees  par  la  parcelle  exp  i 
mentale  de  la  Ferme  Experimentale  Centrale  a 
tawa.  Le  Service  des  Tabacs  espere  etre,  avant  lo 
temps,  en  mesure  de  satisfaire  a  la  totalite  des 
mandes  de  graines  des  planteurs  de  tabac  du  Ca 
da,  tout  au  moins  en  ce  qui  concerne  les    W 
Burleys,  les  Virginies  et  les  principales  varietes 
tabac  cigare,  et  a  pipe:  comme  le  Comstock 
nish,  le  Zimmer  Spanish,  les  Connecticuts,  etc 
graines  de  tabac  produites  au  Canada,  convene 
ment  nettoyees   et   conservees  avec   soin  se 
toujours  montrees  superieures,  variete  pour  \ 
te,  aux  graines  importees.    Les  avantages  de 
climation  sont  evidents. 


Quant  aux  tabacs  speciaux,  a  cigares,  po 
que  la  saison  1919  soit  favorable,  il  nous  sera 
ble  de  repondre  au  demandes  de  graines  des 
teurs  disposes  a  tenter  la  culture  des  filas& 
matiques:  Yamaska,  Bresil,  Cubain,  etc. 


ses 


L'importance   de   la   preference   accort! 
l'Angleterre  aux  tabacs  canadiens  n'a  pas  ei 
au  Ministere  Federal  de  l'Agriculture.    Avant  1 
la  quantite  de  tabac  produite  au  Canada  devr; 
augmentee  afin  de  laisser    une  marge     suffi 
pour  l'exportation.    De  plus  une  cooperation 
devra  etre  etablie  entre    le  producteur    et  I 
triel  en  vue  de  la  preparation  des  recoltes  p> 
marche  anglais. 

Pour  la    solution  de    ce  double    problem 
planteurs     et  les    industriels     canadiens    pfy 
compter  sur  toute  l'assistance  que  le  Depart^ 
de  l'Agriculture  sera  susceptible  de   leur  acc(dt 
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Constitution  et  Reglements 

de  la 
DOMINION    CIGAR  &  TOBACCO    ASSOCIATION. 


Constitution. 

1. — Cette  association  sera  connue  sous  le  nom 
Dominion  Cigars  &  Tobacco  Association. 

Objets. 

2. — Ses  objets  seront  la  promotion  de  tous  les 
irets — mutuels  mais  non  concurrents — de  ses 
nbres,  comprenant  une  cooperation  plus  etroite 
re  les  differentes  branches  du  commerce  au  Ca- 
a,  une  action  concertee  en  ce  qui  a  trait  a  tou- 
legislation  ou  taxation  municipale,  provinciale 
federate  projetee  ou  existante,  ou  toute  legisla- 
i  affectant  l'une  ou  l'autre  ou  toutes  les  bran- 
s  du  commerce,  tarif  projete  et  changement  de 
its;  la  dissimulation  de  l'information  relative  au 
lmerce  et  aux  conditions  tariferes  et  si  neces- 
e  la  propagande  par  la  publicite,  pour  placer 
ant  le  public  la  condition  exacte  du  commerce 
tabac;  la  denonciation  des  abus  du  commerce 
a  correction  en  autant  que  possible  de  ces  abus; 
m  general  l'avancement  des  meilleurs  interets 
commerce  dans  toutes  ses  branches  dans  tout 
1anada. 

Sections. 

3. — Ann  d'assurer  une  representation  plus 
le  et  de  permettre  de  porter  une  attention  spe- 
e  aux  differentes  branches,  l'association  sera 
iposee  des  sections  suivantes  : 

Manufacturiers  de  tabac  et  cigarettes; 

Manufacturiers  de  cigares; 

Enpaqueteurs  et  commissionnaires  en  feuilles; 

Marchands  de  gros  et  "Jobbers"; 

Delaillants. 

Membres 

4. — Toute  personne,  firme  ou  corporation  en- 
;ee  dans  les  commerces  de  tabac  au  detail,  en 
s  ou  a  commission,  ou  dans  la  manufacture, 
lpaquetage  ou  le  transit  du  tabac  ou  des  pro- 
ts  du  tabac  dans  le  Dominion,  sera  eligible  com- 

membre  de  cette  association.  Dans  le  cas  oil 
'  firme,  corporation  ou  un  individu  est  engage 
is  des  branches  de  commerce  couvertes  par  plus 
ne  des  sections  precedentes,  son  eligibility  sera 
itee  a  une  section,  quoique  des  representants 
ciaux  et  differents  peuvent  etre  dument  nom- 
3  et  elus  comme  membres  pour  agir  pour  cette 
ison  ou  cet  individu  dans  la  seconde  section  ou 
s.   • 

Bureaux. 

5. — Les  bureaux  de  l'Association  seront  situes 
Montreal  et  a  Toronto. 


Officiers. 

6. — Les  officiers  electifs  de  l'Association  con- 
sisteront  en  un  president  et  un  vice-president  de 
chacune  des  sections  de  l'Association. 

II  sera  aussi  nonime  un  conseil  executif  com- 
pose de  cinq  membres  et  d'un  secretaire-tresorier, 
dont  les  devoirs  seront  definis  par  les  reglements  de 
l'association.  Les  presidents  seront  ex-officio 
membres  du  conseil  executif.  Les  officiers  de  l'as- 
sociation  occuperont  le  bureau  jusqu'a  ce  que  leurs 
successeurs  soient  nominees. 

Contributions. 
7. — La   contribution     annuelle  des      membres 
sera  la  suivante,  payable  annuellement  d'avance: — 
Section  des  manufacturiers  de  cigares: — 
Manufacturiers  employant  10  mains  ou 

moins $  5.00 

Manufacturiers  employant  plus  de    10 

mains  mais  moins  de  50 $10.00 

Manufacturiers  employant    plus  de  50 

mains $25.00 

Section  des  manufacturiers  de  tabac: — 

Manufacturiers   employant     au-dessous 

de  100  mains $25.00 

Manufacturiers  employant  plus  de  100 

mains $50.00 

Section  des  empaqueteurs  et  commissionnaires  en 
feuilles: — 

Commissionnaires     en     feuille     autres 

qu'empaqueteurs $.">.(  mi 

Empaqueteurs  mettant  en  caisse  et  ven- 

dant   moins  de  1000  caisses  par  an.   $10.00 
Kmpaqueteurs  mettant  en  caises  et  ven- 

dant  plus  de  1000  caisses  par  an   .  .    $20.00 
Section  des  Marchands  de  Gros  et  Jobbers: — 

Locaux $10.00 

Provinciaux $20.00 

Section  des  detaillants: — 

Magasins  de  detail  avec  moins  de  cinq 

employes ,  . .   $  2.00 

Magasins  de   detail  avec   plus  de   cinq 

employes $  5.00 

Assemblies. 

8. — Les  assemblees  de  l'Association  et  des  dif- 
ferentes sections  seront  tenues  quand  et  ou  le  de- 
cidera  le  president  ou  le  conseil  executif. 

Le  conseil  executif  devra  se  rendre  a  l'appel 
du  president  ou  du  secretaire,  et  trois  membres  de- 
vront  constituer  un  quorum.  Le  comite  executif 
d'une  section  devra  repondre  a  l'appel  du  vice-pre- 
sident ou  du  secretaire  de  la  division  et  trois  mem- 
bres constitueront  un  quorum. 
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Elections.  *, 

L'election  des  officiers  se  fera  euinuellement, 
les  nominations  etant  entre  les  mains  du  secretaire 
pas  moins  de  10  jours  avant  la  date  de  l'election, 
dont  avis  devra  etre  envoye  par  le  secretaire  a  tous 
les  membres  de  l'Association. 

Reglements. 

1. — ii  Sera  du  devoir  du  president  de  presider 
a  toutes  les  assemblies  de  l'association  et  du  con- 
seil  executif.  En  son  absence  tout  vice-president 
ou  tout  membre  du  conseil  dument  choisi  par  une 
majorite  de  ceux  presents  devra  presider. 

Le  president  devra  appeler  des  assemblies  du 
conseil  executif  sur  la  demande  de  trois  membres 
du  conseil  et  des  assemblies  de  l'Association  sur 
la  requete  ecrite  de  dix  membres  representant  au 
moins  deux  des  divisions  de  la  dite  association  . 

2. — Les  vice-presidents  seront  en  tous  temps 
presidents  de  leurs  divisions  speciales  et  devront 
etre  assistes  par  un  comite  executif  nomme  par  les 
membres  de  la  section.  Les  vice-presidents  seront 
charges  de  toutes  les  affaires  appartenant  a  leur 
propre  section  et  devront  presenter  a  l'executif  tels 
recommandation,  suggestions  et  rapports  decides 
de  temps  en  temps  par  la  section  ou  le  comite  exe- 
cutif de  la  section. 

3. — Les  comites  executifs  des  sections  seront 
responsables  vis-a-vis  des  membres  de  leur  section 
de  la  conduite  de  leur  travail  ,et  si  possible  devront 


referer  toutes  recommandations  aux  membres  de  ] 
section  pour  decision  avant  de  les  passer  au  conse 
executif  et  a  l'Association. 

4, — ii   sera  du  devoir    du    secretaire-tresorii 
qui  sera  nomine  par  le  conseil  executif,  de  tenir  d1 
minutes  de  toutes  les  assemblies,  de  collecter  L 
contributions  des  membres  et  de  deposer  ces  soi 
mes  dans  une  banque  a  charte  convenant  au  prt 
dent;  de  faire  des  arrangements  pour  toutes  les  i 
semblees   du   conseil  executif  ou  des  comites  (\ 
sections  ou  de  l'association,  et  d'accomplir  de 
con  generate  toutes  taches  qui  peuvent  lui  etre  I 
signees  par  le  president  ou  par  le  conseil  execul. 
Le  secretaire-tresorier  devra  etre  un  officier  salai? 
de  l'association,  et  devra  fournir  telles    garans 
pour  la  bonne  execution  de  ses  devoirs  qui  pi 
ront  etre  requises  par  le  conseil  executif.    Un  i  >- 
port  financier  annuel  sera  prepare  par  le  secreta 
tresorier  et  sounds  a  l'executif. 

5. — Les  livres  de  l'Association  devront  etre 
dites  annuellement  et  le  rapport  sounds  aux  m 
bres  de  l'Association.  , 

6. — Tous  amendement,  addition  ou  altera 
a  la  constitution  et  au  reglements  de  cette  assc 
tion  pauvent  etre  faits  par  un  vote  des  deux 
des  membres  presents  et  un  vote  a  toute  as: 
blee  annuelle  ou  speciale  de  l'Association  apj 
pour  cette  fin,  dont  avis  devra  etre  envoye  p 
secretaire  aux  membres  au  mois  dix  jours 
qu'elle  soit  tenue.  , 


LISTE   DE   PRIX  DES  TABACS 
LEMESURIER 


Prix 


Tabacs    Importes    (coupes) 


Tabacs    Domestiques     (coupes) 

Prix 

Pionier,  1/12,  boites  de  5  et  10 

livres,  a $1.02 

Papineau,   1/12,   boites   de   5   et 

10  livres,  a 1-02 

Parfum  d'ltalie,  1/12,  boites  de 

5  et  10  livres,  a 1-02 

Le  Huron,   1/12,  boites  de  5  et 

10  livres,  a 1-02 

Quesnel,  1/14,  boites  de  5  et  10 

livres,  a 1-20 

Canada's  Delight,  1/6,  boites  de 

10  livres,  a 1-25 

Canada's  Delight,  1  livre,  boites 

de  10  livres,  a 1-25 

Blue    Band,    1    livre,    boites    de 

25   livres,  60 

Le    Foyer,    1    livre,    boites    de 

25   livres,  ™ 

Petit    Canadien.    1/8,   boites    de 


10  livres.  a 

Naturel,  No  60 


.68 


1/12,  boites  de  5  et  10  livres  ..  $  .94 
1/8,  boites  de  5  et  10  livres  ..  .94 
1/6,  boites  de  5  et  10  livres   ..        .92 

1/2,    boites    de    10  livres 92 

1  livre,  boites  de  10  livres  ..  .90 
Le    Foyer,    1/8   livre,   boites   de 

livres,  $1.20 

Oriental,  1/14,  boites  de  5  et  10 


Tabac   a    Cigarette 
10  livres,  a 


.72 


Golden    Seal,    1/14,   boites   de   5 

et  10  livres,  a $1.15 

Golden  Leaf,   1/12,   boites   de    5 

et  10  livres,  a   . . 1.4* 

Fine   Cut,  1/13,  boites   de   5   et 

10  livres,  a 1-10 

Tabac    en    Torquette    a     Fumer,    noir 

Le  Huron,  1/9,  boite  de  6  et  12 

livres $1.10 

L.  C.  Special,  1/8,  boite  de  6  et 

12  livres 1-04 

Army   &  Navy,   1/9,   boite  de   6 

et  12  livres 1  •  10 

A    Fumer  Jaune 

Le  Huron,  1/9,  boite  de  6  et  12 

livres $1.10 

Army  &  Navy,  1/9,  boite  de  6  et 

12  livres 1.10 

A    Chiquer,    noir 

Maple  Leaf,  1/9,  boite   de   6   et 

12  livres $110 

XXX,    1/12,   boite    de    6    et    12 

livres 1-02 

Jaune 

Maple  Leaf,   1/9   ,boite  de   6  et 

12  livres $1-10 

Tabac    a    Priser 

En  Jarres  de  5,  10  et  20  livres 
En  Barils  de  5,  10  et  20  livres 

.  XX,  a $   -50 

Fose  et  Feve,  a 45 


Feve,  a  . .    . . 
Rose,  No  1,  a 
Merise,  a   . .    . 
Naturel,  a  . . 


25  cents  extra  charges  pourp 
ou  jarres  vides  et  sont  retouji 
au  meme  prix. 


Liste  de  Prix  des  Tabacs 

-DE- 

La  Cie  de  Tabac  Monk 

JOLIETTE,  P.  Q. 

IS    mai    1919 

Ces  prix  sont  sujets  a  chans" 
suivant  la  hausse  ou  la  baisse  p 
du  march§. 
22leme  Extra  en  paquets  de  1- 

en  >/4  en  '/2  et  en  lb.   .   .   I 
Quesnel  en  paquet  de  1-14  .   .  , 

en  14  en  Vz  et  en   lb.   .    • 
Rouge  et  Quesnel  en  pqt  de  vj 

en   1/4  en   Vz  et  en   lb.    .    ■ 
Parfum    d'ltalie   en    pqt    de   li- 
en J/4  en  yz  et  en   lb.    .    ■ 
Havane  doux  en   paquet  de  i  I 

en   1/4  en   J/2  et  en   lb.    . 
Rouge  en  paquet  de  1-12  .   .  I- 

en   1/4  en   Vz  et  en   lb. 
Special  en   paquet  de  1-16,  'AH 

et  en  lb •   • 

Twists   (torquettes)   en  1-13  .    < 
Rolls  en  1-5  et  en  1-8  .    .    • 

Tous  ces  tabacs  sont  vendi- 
ment  NET  a  30  jours,  ou  5%    1 
de   la   date   de   Pexpedition. 
Joliette  par  Express. 

Tout  paquet  ou  boite  dont 
du    gouvernement    sera    det .j<» 
cas  de  retour  de  cette  marcl  1 
cout  de  ce  timbre  sera  chargf 
car  il  sera  d'aucune  valeur    J 
Demandez  nos  listes  de  pru|le 
en  feuilles  et  cigares. 
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Achetez   du    Macdonald 


C'est  le  meilleur  moyen  de  vendre  du  tabac  recom- 
nandable.  Cesdernieres  60  annees  lestabacs  Macdonald 
-dont  la  marque  de  fabrique  est  un  "Coeur"-  ont  ete 
tes  tabacs  favoris  des  Canadiens  pour  fumer  et  pour 
:hiquer, 

Achetez  les  tabacs  Macdonald  en  boites  de  10  livres. 
Chaque  boite  de ''Brier"  etde  "Prince  of  Wales"  contient 
juatre  palettes  de  plus  que  dans  les  autres  empaqueta- 
ges,  de  sorte  que  le  detaillant  fait  un  profit  additionnel 
de  60  a  80  cents  par  boite  qu'il  achete. 

Tabac  a  Famer  en  Palettes  Tabac  a  Chiquer  en  Palettes 

"British  Consola"  £      th  "Prince  of  Wales" 

"Brier"  WSBf  "Napoleon 

"Index"  ^Jr  "Black  Rod     I  Torquette 

^  "Crown" 

Marque  da  fabrique  enreglstree 


■URI.KR 


1  t'/v   IV.    !.'» 


BOITE  de  BRIER 


:i'"r.» 
05IACC0S 


W.  C.  MACDONALD  REG'D,  incorporated 

Maison  fondeedepuisplus  de  60  aos. 
MONTREAL,        -        F\Q. 


-  — ^^ 

|  Afowccjgr 

BQITEdePRltiCEi 


WALES 


TABAC  A  FUMER 

PIONIER 

Reconnu  pour  sa  qualite  depuis  60  ans 

En    vente    partout 


LEMESURIER    TOBACCO    CO, 
66  a  72   Rue  Saint-Valier 

Quebec,   Que. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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ORGANISATION   DE   LA   DOMINION   CIGAR   & 
TOBACCO  ASSOCIATION. 


Nouvelle  organisation  creee  pour  embrasser  toutes 
les  branches  de  I'industrie,  et  grandes  amelio- 
rations escomptees  comme  resultat  de  la  co- 
operation generate. 


Le  commerce  du  tabac  au  Canaaa  est  organi- 
se a  present  pour  le  benefice  mutuel  de  toutes  les 
branches  de  cette  industrie.  Le  travail  d'organisa- 
tion  se  poursuivait  deja  depuis  des  mois  et  la  Do- 
minion Cigar  &  Tobacco  Association  of  Canada, 
vient  de  prendre  rang  officiel  a  son  assemblee  te- 
nue  a  l'hotel  Windsor,  a  Montreal,  le  10  juin  der- 
nier, et  au  cours  de  laquelle  les  officiers  suivants 
ont  ete  elus: 

President,  Col.  J.  Bruce  Payne,  de  J.  Bruce 
Payne,  Ltd.,  Granby,  QUe.;  vice-presidents  pour  la 
section  des  manufacturiers  de  tabac — Jos.  Picard, 
Rock  City  Tobacco  Company,  Quebec;  pour  la  sec- 
tion des  manufacturiers  de  cigares — Raoul  Grothe, 
de  L.  O.  Grothe,  Limitee,  Montreal;  pour  la  section 
des  empaqueteurs  et  agents — C.  H.  Sprieser,  Mont- 
real; pour  la  division  des  marchands  de  gros  et 
"jobbers" — N.  L.  Greene,  Regina,  Sask.;  secretaire- 
tresorier,  C.  S.  Richardson  de  la  Canadian  Cigar 
and  Tobacco  Journal. 

L'association  telle  qu'elle  existe  a  present,  em- 
brasse  toutes  les  branches  de  I'industrie  du  tabac, 
le  travail  d'organisation  de  la  section  des  detail- 
lants  etant  a  present  en  marche.  II  a  ete  prevu 
dans  les  termes  de  la  constitution,  et  ce  fut  la  de- 
cision unanime  des  autres  branches,  que  les  detail- 
lants  devraient  etre  incorpores  tout  de  suite  et  fai- 
re  partie  de  la  nouvelle  organisation  qui  a  pour 
objet  l'amelioration  du  commerce  et  des  conditions 
commerciales  dans  les  moindres  details. 

Le  tarif  et  les  questions  tarifaires  seront  un 
des  principaux  objets  de  l'association  qui  sera  en 
position  de  presenter  un  front  uni  sur  toute  ques- 
tion de  legislation  qui  peut  s'elever,  tant  au  point 
de  vue  des  mesures  de  taxes  gouvernementales  que 
des  efforts  faits  par  les  reformateurs  de  bonne  in- 
tention peut-etre,  mais  mal  avises  qui  voudraient 
regir  le  tabac  en  dehors  du  commerce.  La  promes- 
se  de  Sir  Thomas  White  d'avoir  une  commission 
du  tarif  a  l'automne  est  une  des  questions  les  plus 
importantes  qui  s'offre  a  la  consideration  de  la 
nouvelle  organisation.  En  examinant  la  question 
sous  toutes  ses  faces,  au  sein  meme  de  l'Associa- 
tion,  il  sera  possible  de  formuler  une  politique  qui 
sera  l'expression  d'opinion  de  I'industrie  et  du  com- 
merce et  qui,  avec  un  tel  patronage  ne  pourra 
qu'aider  a  infuencer  les  decisions  gouvernementa- 
les. 

La  signification  des  sections. 

II  y  a  eu  dans  le  passe  d'autres  associations  du 
commerce  du  tabac,  mais  la  formation  de  la  Do- 
minion Cigar  &  Tobacco  Association  reunit  pour 


la  premiere  fois  tout  ce  commerce  dans  toutes  ces 
branches.  Ce  nouveau  corps  est  divise  en  cinq  sec- 
tions, de  facon  a  ce  que  les  differentes  phases  du 
commerce  du  tabac  puissent  recevoir  l'attention 
convenable  qu'elles  exigent. 

Ces  divisions  sont: 

Les  manufacturiers  de  tabac  et  cigarettes. 

Les  manufacturiers  de  cigares. 

Les  empaqueteurs  et  commissionnaires  en 
feuilles. 

Les  marchands  de  gros  et  "jobbers". 

Les  detaillants. 

Ces  sections  assurent  la  protection  des  inte- 
rets  de  tout  homme  engage  dans  le  commerce  du 
tabac  sous  quelque  forme  que  ce  soit  et  de  par  leur 
caractere  meme  embrassent  toutes  les  branches  de 
cette  industrie. 

L' Association  a  ete  etablie  apres  une  longue 
et  serieuse  preparation  pour  l'amelioration  de  tout 
le  commerce:  et  le  support  loyal  aussi  bien  que  la 
cooperation  de  cheque  branche  et  de  chaque  in<i<- 
vidu  de  chaque  branche  sont  necessaires  pour  at- 
teindre  a  ce  but. 

L'assemblee  fut  ouverte  et  sur  motion  de  M. 
Michael  Hirsch  (J.  Hirsch  &  Sons,  Limited),  le  Col. 
J.  Bruce  Payne  (J.  Bruce  Payne,  Limited),  de 
Granby  fut  elu  president  de  l'assemblee. 

La  constitution  proposee  et  les  reglement  de  i 
d'Association  ayant  ete  lus,  il  fut  propose  par  M. 
J.  Picard  (Rock  City  Tobacco  Co),  seconde  par  M. 
Raoul  Grothe  (L.  O.  Grothe  Limitee),  Montreal, 
que  la  constitution  et  que  les  reglements  soient  , 
adoptes  comme  lus.  Le  vote  fut  unanime  et  on  pro- 
ceda  aux  elections  avec  les  resultats  que  nous 
avons  donne  ci-dessus.  MM.  H.  S.  Ambrose  (Tuc- 
kett  Tobacco  Limitee),  Hamilton,  et  M.  Poirier. 
(Rock  City  Tobacco  Co.),  Montreal,  agissaient 
comme  officiers  du  ballottage. 

Une  institution  strictement  canadienne 

La  nouvelle  association  sera  strictement  cana- 
dienne, son  entree  etant  reservee  aux  commercants 
de  tabac  canadiens.  M.  Max  Maier,  de  New-York 
qui  etait  present  a  l'assemblee  souleva  la  question 
de  l'af filiation  des  commercants  americains  de 
feuilles  de  tabac  avec  l'institution.  II  dit  qu'il 
croyait  que  la  constitution  ne  le  permettait  pas  et 
declara  que  les  commissionnaires  de  tabac  ameri- 
cains n'etaient  que  trop  anxieux  de  se  joindre  a 
l'association  et  en  consequence,  il  demanda  qu'un 
reglement  fut  adopte  a  cet  effet. 

Quand  la  question  fut  soumise  a  l'assemblee. 
le  verdict  unanime  fut  que  l'Association  devrait 
etre  limitee  aux  Canadiens  et  aux  maisons  cana- 
diennes,  M.  Bernard  Goldstein  (Dominion  Tobac- 
co Co.)  qui  conduisit  la  discussion,  dit  combienles 
personnes  presentes  appreciaient  la  suggestion  dej 
M.  Maier  et  promit  de  la  supporter,  mais  il  dut  s'in- 
cliner  devant  le  sentiment  prevalant  des  reprSseu 
tants  decidant  que  l'eligibilite  ne  s'etendrait  qu'auJi 
representants  canadiens. 
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TABAC  A 
CHIQUER 

COPENHAGEN 


est  une  source  de  profits  pour 
tous  les  marchands  qui  le  re- 
commandent. 

II  est  scientifiquement  prepare 
et  sa  saveur  plaisante  est  re- 
cherchee  par  des  milliers  de 
chiqueurs. 

Vendu  par  tous  les  marchands  en  gros 
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La  situation  du  tabac  en  Allemagne 


Efforts  desesperes  de  1'Allemagne  pour  obtenir  du  tabac. 


(D'apres  un  correspondant  Allemand.) 


Lorsqu'on  veut  acheter  un  cigare  en  Allemagne 
il  faut  faire  la  queue  devant  un  magasin  de  cigares 
souvent  pendant  plusieurs  heures.  Parfois  cette 
queue  devant  le  magasin  se  prolonge  d'une  rue  a  une 
autre.  Apres  avoir  ainsi  attendu  pendant  des  heures 
on  peut  acheter  un  cigare  a  un  prix  exhorbitant. 
Les  voyageurs  etrangers  qui  viennent  a  Berlin  et  y 
achetent  des  cigares  nous  disent  qu'ils  sont  abomi- 
nables.  lis  ne  peuvent  fumer  nos  cigares,  bien  que 
le  prix  qu'ils  paient  soit  fantastique,  compare  aux 
prix  d'avant-guerre. 

Le  bureau  d'Interet  de  Guerre,  dans  un  long 
rapport,  blame  les  "vils  commercants,"  les  profi- 
teurs  secrets,  pour  la  rarete  du  tabac,  disant  que  les 
proflteurs  ont  achete  tous  les  cigares  et  cigarettes 
disponibles  et  les  vendent  aux  manufacturiers  de 
tabac  a  chiquer.  Les  cigares  et  cigarettes  sont  em- 
ployes comme  saveur  dans  la  matiere  premiere  qui 
sert  a  la  manufacture  du  tabac  en  palettes. 

Selon  le  rapport  du  Bureau  d'Interet,  le  nom- 
bre  des  manufacturiers  de  tabac  a  chiquer  augmen- 
te  de  facon  alarmante.  lis  transforment  les  cigares 
et  cigarettes  en  jus  et  l'emploient  comme  essence 
pour  parfumer  les  feuilles  de  cerisiers  et  de  hetres 
qui  composent  la  substance  des  palettes. 

Le  gouvernement  allemand  ne  veut  pas  per- 
mettre  1'importation  du  tabac  pour  des  raisons  fi- 
nancieres.  Le  gouvernement  veut  employer  tous  les 
credits  disponibles  pour  l'importation  des  aliments. 
Le  tabac  etant  considere  non-essentiel,  doit  atten- 
dre.  Pendant  ce  temps,  le  tabac  qui  est  passe  en 
contrebande  en  Allemagne  par  les  marchands  de 
gors,  et  les  feuilles  domestiques  atteignent  des  prix 
formidables. 

Les  marchands,  dans  ces  circonstances,  ob- 
tierment  des  prix  tres  eleves  quelque  soit  la  qualite 
des  feuilles.  Comme  consequence,  les  fermiers 
plantent  du  tabac  comme  il  n'en  ont  jamais  plante 
jusqu'ici.  Dans  la  prusse  occidentale,  par  exemple, 
8,068  hectares  de  terrain  etaient  consacres  a  la  cul- 
ture du  tabac  en  1914,  avant  la  guerre.  En  1918 
cette  superficie  avait  augmentee  a  16,661  hectares, 
Le  bureau  agricole  de  la  province  annonce  les  prix 
pour  le  meilleur  tabac  cultive  et  etablit  une  station 
experimentale.    Autrefois  le  climat  nord  de  la  Prus- 


se occidentale  etait  considere  impropre  a  la  culture 
du  tabac,  mais  tout  y  pousse  a  present. 

A  Bade,  le  gouvernement  a  ete  force  de  redui- 
re  la  superficie  de  culture  du  tabac.    La  plantation! 
du    tabac    est   limitee    aux   fermiers   qui   le   culti- 
vaient  avant  1916.     Ces  fermiers  doivent  cultiver 
a  cote  du  tabac,  assez  de  cereales  et  d'autres  pro- 
duits  alimentaires  pour  se  nourrir  eux-memes  el 
leurs  families.    En  outre  il  leur  est  permis  de  plan 
ter  la  meme  superficie  qu'en  1916,  mais  pas  plus 
Le  gouvernement  de  Bade  s'etait  emu  de  voir  le 
fermiers  se  consacrer  a  la  culture  du  tabac,  la  plu 
payante  proposition  financierement,  et  placer  aini| 
le  public  en  position  critique  sous  le  rapport  d< 
aliments  et  des  necessites     veritables     de  la  vi 
L'espece  de  tabac  la  plus  grossiere  vaut  son  pesa 
d'or,  en  parlant  au  figure. 

Mannheim,  le  centre  de  manufacture  du  ciga 
en  Allemagne  fait  rapport  d'un  aprovisionneme 
sans  cesse  diminuant  de  tabac.  Les  manufacl 
riers  achetent  a  leurs  concurrents  leurs  appro 
sionnements  aussi  minimes  qu'ils  soient  et  payr 
des  prix  inimaginables.  Ceci  a  pour  consequei: 
d'elever  les  prix  que  le  consommateur  doit  p;.; 
Cela  n'augmente  pas  l'approvisionnement,  mi 
intensifie  la  lutte  quotidienne  pour  le  tabac. 

,De  hauts  cris  s'eleVerent  quand  le  gouver 
ment  allemand  ordonna  que  80  millions  de  tig;; 
hollandais,  emmagasines  dans  le  port  franc  H 
Hamburg,  soient  degages  et  vendus  aux  rly 
chands  detaillants  allemands  sans  tenir  comptea 
marchands  de  gros.    Ceux-ci  protesterent  en  vj| 

La  production  des  cigarettes  diminue  jou 
lement,   d'apres   les  rapports  de   Mannheim, 
manufacturiers  ont  recours  au  camouflage  evA 
sant  les  tubes  pour  la  bouche  proportionnelle  m 
plus  longs,  augmentant  ainsi  le  nombre  de  cig ' 
tes  a  la  livre  de  produit  employe. 

Le  tabac  a  fumer  d'origine  est  tres  rar 
n'est  vendu  que  lorsqu'il  est  melange  avec  des ; 
cedanes.      La  derniere  recolte  domestique,  ('• 
elle  atteignit  le  marche  fut  jugee  inferieure. 
avait  souffert  du  fait  de  la  chaleur,  au  coui- 
etat  de  fermentation. 


(A  suivre  page  58.) 
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TAB  ACS  -CIGARES— CIGARETTES 


NOS  PRIX  COURANTS 


Marques  speciales  de  marchandise?  dont  les  maisons,  indiquejs   en   caracteres   noirs,  ont   I'agence   ou    la    representation   di- 

recte   au  Canada   ou   que  ces  maisons   manufactured    elles-memes   —    Les    prix    indiques   le   sont   d'apres 

les  derniers  renseignements  fournis    par  les  agents  ou  les  manufacturiers. 


IMPERIAL       TOBACCO 

OF   CANADA,    LIMI 
CIGARETTES 

Boites 
de 

Gloria  en  boites  de  6 — 600 

Bouquet,  en  boites  de 
6  .  ■ —600 

Swcci  Sixteen.  en 
boites  de  6 — 600 

Derby,  en  boites  de  6 — 600 

Old  Gold,  en  boites 
de  6 —600 

Guinea  Gold,  en  boi- 
tes de   10 —500 

Player's  Navy  Cut, 
en  boites   de    10    .  .—500 
en   boites   de  20    . . — 500 
en    boites     en  .  fer- 
blanc   de   50    .  .    . . —  50 
en     boites     en     fer- 
blanc  de   100    . .    . . — 100 

Sweet      Caporal,      en 
boites  de   10    . .    .  .—500 
en    boites    en    fer- 
blanc   de  50    . .    . . —  50 

Old  Chum,  en  boites 
de   10 —500 

Gold  Crest,  en  boites 
de   20 —500 

The     Greys,     en     pa- 
quets    de    20    . .     .  . — 100 
en  paquets  do  20..— 500 

Fatima,  en  paquets 
metalliques     de     20—200 

Richmond  Straight 
Cut,  No  1  —  Bouts 
en  liege  ou  unis, 
en  boites  de  10  . . — 200 
en  boites  en  car- 
ton  de  20 — 200 

en     boites     en     fer- 
blanc    de    50    . .     .  . —  50 

Calabash      —     forme 
ovale,       bouts       en 
-   en    boites 
de  10 —250 

Cairo  -  ■  avee  l'mir-- 
cigarettes  en  car- 
ton —  en  boites  de 
10 —500 

7,  la  -  avec  fume-ci- 
garette* en  carton 
— en  boites  de  10.. — 250 

Hassan  —  bouts  en 
liege  -  en  boites 
<1(>   10 —500 

Mecca  —   bouts    unis 

-  en   boites   de   10—500 
Nizam      -   bouts   unis 

—  en   boites  de   10—500 
Nizam   —   bouts      en 
'i<'ge  —  en     boites 

'^  10 —500 

Hyde  Park  —  bouts 
unis   —  en      boites 

de    10 —100 

en     boites     en     fer- 
blanc   de   100    . .    .  . — 100 
Murad   —  bouts   unis 

-  en   boites  de   10—250 
en    boites    en    fer- 


COMPANY 

blanc    de    50    . . 

-  50 

.95 

19.00^ 

TED 

en    boites    en    fer- 

blanc  de   100    . .    . .- 

-100 

1.90 

19.00l 

1 

Mogul   —    bouts    unis 

Prix 

Prix 

—   en   boites  de  10- 

-250 

4.75 

19.00JHI 

par 

par 

en    boites    en    fer- 

H 

boite 

1,000 

blanc   de   50    . . 

-  50 

.95 

i9.oonB 

$6.30  $10.50 

en    boites    en    fer- 

it " 

blanc  de   100    . .    .  .- 

-100 

1.90 

19.0" 

6.30 

10.50 

Mogul     —    bouts     en 
liege   —   en    boites 

6.30 

10.50 

de    10 - 

-250 

4.75 

19.00 

6.48 

10.80 

en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    . . 

-  50 

.95 

19.00 

6.48 

10.80 

en    boites    en    fer- 

blanc   de   100    . .    . .- 

-100 

1.90 

19.00 

6.15 

12.30 

Dardanelles  —  en  boi- 
tes de   10   —  bouts 

6.15 

12.30 

en  liege    (ovales).. - 

-250 

4.75 

19.00 

6.15 

12.30 

bouts        argentes 

-250 

4.75 

.62 

12.30 

bouts  unis  (ovales)- 
Yildiz       Magnums    — 

-250 

4.75 

19.00 

1.23 

12.30 

bouts     dor6s  —  en 

boites   de    10    . . 

-250 

7.50 

30.00 

6.15 

12.30 

en    boites    en    fer- 

blanc  de   100    . . 

-100 

3.00 

30.00 

.62 

12.30 

Yildiz      Magnums    — 
bouts     en     liege  — 

6.15 

12.30 

en   boites  de   10    .  .- 
en     boites     en      £er 

-250 

7.50 

30.00 

5.25 

10.50 

blanc   de    100    .  . 
Yildiz       .Magnums    — 

-100 

3.00 

30.00 

1.50 

15.00 

bouts       unis   —   en 

7.50 

15.00 

boites   de   10    . . 
Imperial      F 1  e  u  r  — 

-250 

:  50 

30.00 

2.90 

14.50 

bouts     dores  —  en 

boites   de   10    . . 

-250 

6.25 

25.00 

en    boites    en    fer- 

blanc   de   50    . . 

50 

1.25 

25.00 

3.20 

16.00 

en     boites     en     fer- 

-100 

2.50 

25.00 

3.20 

16.00 

Imperial       F  1  e  u  r  — 
bouts      unis    —   en 

.80 

16.00 

boites    de    10    .  . 
Pall    Mall.    Originates 
— bouts    en    liege — 

-100 

2.40 

24.00 

en   boites   de   10    .  .- 

-250 

6.00 

■2\  en 

4.00 

16.00 

en   boites   de   20    .  .- 
en     boites     ouatees 

-200 

4.80 

24.00 

de   50 - 

-  50 

1.20 

24.00 

en     boites     ouatees 

8.00 

16.00 

de  100 - 

Pall    Mall.    Originates 
—  bouts  unis  —  en 

-100 

2.40 

24.00 

4.00 

16.00 

boites  plates   de   lo 
en     boites     ouatees 

-100 

2.40 

24.00 

de  100 - 

-100 

2.40 

24.00 

6.15 

12.30 

Pall       Mall.       format 
royal  —  bouts      en 

6.15 

12.30 

liege    —    en    boites 

ouatees  de   10   .  . 

-100 

3.20 

32.00 

6.15 

12.30 

en     lnites     ouatees 

de    50 

-  50 

1.60 

32.00 

de   100 - 

-100 

3.20 

32.00 

6.15 

12.30 

Egyptian    Deities.    No 
3  —  bouts  unis  — 
en      boites      plates 

1.90 

19.00 

de   10 - 

Egyption   Deities.   No 

-100 

2  40 

24.00 

1.90 

19.00 

3  —  bouts  en  liege 

—  en  boites  de  10- 

-100 

2.40 

24.00 

4.7B 

19.00 

Maspero,     No     22  — 
(ovales)  —  en  bot- 

tes  de   10 —250    4.75    19.00 

en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 

en    boites     en     fer- 

blanc  de  100  . .  .  .—100  1.90  19.00 
No  31,  (ovales)  —  en 

boites   de   10    ..    ..—250    4.75    19.00 

en    boites    en    fer- 
1     blanc    de    50    ..    ..—  50      .95    19.00 

en    boites     en    fer- 

blanc  de  100  . .  .  .—100  1.90  19.00 
Maspero,  No  39,  (ron- 

des)   —  en     boites 

de  10 —100    3.20    32.00 

en    boites    en     fer- 

blanc    de    50    ..     ..—  50    1.60    32.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100  . .  .  .—100  3.20  32.00 
No   II.  (rondes)  —  en 

boites   de   10    ..    ..—100    4.00    40.00 

en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    .  .     . .—  50    2.00    40.00 

en    boites     en     fer- 

blanc  de  100  .  .  .  .—100  4.00  40.00 
Three     Castles  —  en 

boites    en    fer-blanc 

etanches    de    50    ..—  50    1.20    24.00 

en     boites     en     fer- 
blanc     decorees    de 

100 —100    2.40    24.00 

artons   de   10..— 100    2.40    24.00 
Cold  Flake  —  en  boi- 
en       fer-blanc 

etanches    de    50     ..—  50    1.05    21.00 

en   paquets   de  10.  .—500  10.50    21.00 

en  boites  de  10  ..—500  10.50  21.00 
Capstan,   (donees)   — 

en    boites     en     fer- 
blanc     etanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons  de   10.  .—500 10.50    21.00 

en    cartons    de     10 
fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Capstan     (moyennes) 

en    boites    en    fer- 
blanc    etanches    de 

—  50    1.05    21.00 

en   cartons   de    10.  .—500 10.50    21.00 

en     cartons     de     10 

avec      fume-cigaret- 

—500  10.50    21.00 

"Wild  Woodbine  —  en 

paquets  de  10  ..—500  8.00  16.00 
Vafladls      (Bulak)   — 

boites    de    10    ..     ..—200    3.80    19.00 

boites    en    fer-blanc 

de    50 —  50      .95    19.00 

boites    en    fer-blanc 

de   100 —100    1.90    19.00 

ouo    de    Rose  —  en 

boites    de    10    ..     ..—500  10.50    21.00 
Petits  Cigares  Colum- 
bia,   en    boites    de 

10 —100    2.00    20.00 

en   boites  de   10    .  .—200    4.00    20.00 

Prix  sujets  a  changements  sans 
avis. 

Toutes  commandes  sujettes  a  l'ac- 
ceptation  du  Bureau  de  Montreal  et 
zux  autres  prix  en  cours  au  jour  de 
I'envoi. 
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PETITS    CIGARES 


Boites  Prix 

de       par 

bolte 

New   Light  —  en  pa- 
quets    de    10    . .    .  .—200  $2.55 

Sub     Rosa      Cigarros 
— en  boites  de  10.. — 500    6.38 

Vice   Roy   —   en    boi- 

te    de    10 —500    6.38 

Le  Roy — en  boites  de 

10 —200    2.55 

Recruits  —  en  boites 

en  bois  de  50    . .    . . —  50    1.00 

Columbia  —  en     boi- 
tes  de   10    —100    2.00 

en  boites  de  10    . . — 200    4.00 

Bunty  —   en    paquets 

de  2 —100    2.00 

en  paquets  de  4    . . — 100    2.00 

Empire  —  en     boites 

de  10 —  50    1.20 

Royal  Club  —  en  pa- 
quets de  5 — 100    2.40 

Florodora  —   en      pa- 
quets de  3 — 100    2.50 


Prix 

pai 

1,000 

$12.75 

12.75 

12.75 

12.75 

20.00 

20.00 
20.00 

20.00 
20.00 

24.00 

24.00 

25.00 


TABACS    A    FUMER    COUPES 


La  livre 

Seal  of  North  Carolina  — 
boites  en  fer-blanc,  %  livre..   $1.65 
poches  1/7,  boites  de  5  livres     1.65 

Old  chum— 
boites   en  fer-blanc   V2   livre..     1.50 
bo'.tes    en     fer-blanc     1    livre, 

cartons   de   3   livres 1.50 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres       1.44 

sacs  1/7,  boites  de  5  livres..     1.65 

Puritan   Cut  Plug — 

boites  en  fer-blanc  y2  livre  . .     1 .  50 

Meerschaum — 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres         1.44 

poches  1/7,  boites  de  5  livres  1.65 
boites    en    fer-blanc    V2    livre, 

cartons  de  3  livres 1 .  50 

Bull   Durham — 

sacs  1/9,  cartons  de  5  livres  1.80 
sacs  1/15,  cartons  de  5  livres     1.80 

Unique — 

paquets   1/15,    boites   de   5   li- 
vres       1.20 

paquets  1  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1.20 

paquets  y2  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1.20 

Duke's   Mixture    (Granulated)  — 

sacs  1/13,  cartons  de  5  livres     1.60 

Pure  Perique — 
boites  en  fer-blanc   %  livre..     2.60 
boites  en  fer-blanc   %  livre . .     2.60 

Repeater — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.  1.44 
boites  en  fer-blanc  1/9,  boites 

de  2  livres 1.75 

boites    en    fer-blanc    %    livre, 
boites  de  2  livres 1.50 

Snap — 

paquets  1/13,  boites  de  2  liv.     1.05 

Old  Virginia — 

boites  en  fer-blanc  %  livre..  1.30 
paquets  1/15,  boites  de  5  liv.  1.20 
paquets   1    livre,    boites    de    5 

livres 1.20 

paquets   %   livre,  boites  de   5 

livres 1.20 

Social  Mixture — 
paquets  1/12,  boites  de  2  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  %  livre   . .     1 .  50 

Red  Mixture — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 

St-Leger    (Sliced)  — 
boites  en  fer-blanc  1/8,  carton 

I  »vr« 18* 


Calabash    Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en   fer-blanc  de   1   livre     2.15 
boites  en  ler-blanc  de  1/5  liv.     2.15 
1/9  livre  (empaquete'  en  feuil- 

les    m6talliques)     2.15 

Piccadilly  London  Smoking  Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
paquets     1/9    livre,    en    feuil- 

lets  m6talliques 2.15 

boites   en  fer-blanc  %   livre..     2.15 
Coronet    Smoking    Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
boites   en  fer-blanc  1/5  livres     2.15 
boites    en    fer-blanc    1/9    livre     2.15 
West  End   Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 

TABACS    A    CIGARETTES 

La  livre 

B.  C.  No  1 — paquets  1/15,  boi- 
tes de  2  livres $1.80 

Southern   Straight  Cut — paquets 

1/15,   boites   de   2  livres    ..     1.80 

Sweet  Caporal  —  paquets  1/15, 

boites   de  2  livres 1.80 

Ali-Baba — paquets    1/15,    boites 

de  2  livres 1.80 

Tono  Sama — boites  en  fer-blanc 

V2   livre,   boites  de  2  livres     1.50 

TABAC    COUPE 

Brahadi's    Celebrated    Mild    and    Best 
No   1,   Guard's   Mixture 

La  livre 
boites  en  fer-blanc  1/8  livre  ..  $2.40 
boites  en  fer-blanc  1/4  livre  ..  2.40 
boites  en  fer-blanc  y2  livre...  2.40 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre  ..  2.40 
Brahadi's  old  Leaf  No  2,  Guard's 
Mixture 
boites  en  fer-blanc  1/8  livre  .  .  $2.00 
boites  en  fer-blanc  %  livre  .  .  2.00 
boites  en  fer-blanc  V2  livre  ..  2.00 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre..     2.00 

TABACS    1MPORTES    A    FUMER    DE 
WILLS 

La  livre 

Capstan  Mixture $2.55 

Capstan   Navy  Cut 2.55 

Traveller 2.55 

Westward  Ho  Mixture 2.35 

Ocean    Mixture 2.25 

Black   Cut   Cavendish 2.35 

Gold    Flake 2.55 

Liverpool   Irish  Twist 1.85 

Superfine   Shag 2.35 

Old  Friend  Shag 2.35 

Sweet   Chestnut '2.85 

TABAC    A    CIGARETTES    DE    WILLS 

La  livre 

Three    Castles $2.65 

TABAC    A    FUMER    PLAYER 

La  livre 

Navy   Cut $2.55 

TABACS    IMPORTES 

La  livre 

Navy   Mixture $2.55 

TABACS     A    CIGARETTES     PLAYER 

Navy  Cut $2.55 

TABAC    A     FUMER    DE     RICHMOND 
CAVENDISH 

Pioneer $2.55 

TABACS  A  FUMER  DE  LAMBERT 
&  BUTLER 

Lob    Cabin $2.55 

Viking 2.55 

Warlock 2.35 

Varsity  Mixture 2.65 

Garrick  Mixture 2.85 

Frontier  Mixture 2.55 

Waverly  Mixture 2.45 

May  Blossom 2.55 

TABAC    DE    MACDONALD 
Cut  Golden  Bar $2.65 


TABAC  A  FUMER  DE  F.  &  J.  SMITH 

Glasgow    Mixture $2.55 

TABAC   A   FUMER   DE   J.  &   F.   BELL 

Three   Nuns $2.85 

TABAC    D'OGDEN 

St.  Bruno $2.55 

St.  Julien 2.35 

TABACS    A    FUMER    DE    LA    CIE 

WESTMINSTER 

(en  cartons  de  1  livre) 

Westminster   Sliced  Plug    ..    ..  $2.5 

TABACS     A      FUMER     AMERICAINS 

La  livre 

Pride    of   Virginia $2.20 

Old   English    Curve    Cut    ..     ..  2.35 

Peerless 1.75 

Union  Leader 1.60 

Tuxedo   Granulated    Plug    ..    ..  1.95 

Velvet 1.75 

Lucky  Strike 2.35 

Lucky  Strike    (Roll   Cut)    ..    ..  2.35 

Mayo's  Cut  Plug 1.65 

Rcse  Leaf  (Fine  Cut  Chewing)  2.10 

Westover  (Plug) 1.70 

TABACS    AMERICAINS    EN    PALET- 
TE,    A    CHIQUER 

La  livre 

Battle  Axe $1.85 

Piper  Heldsieck 1.85 

Horseshoe 1.G5 

Star 1.60 

SDear  Head 1.65 

Climax 1.65 

TABAC    A    PRISER 

National  Tobacco   Co.,   Limited 

La  livre 
Copenhague,    par    douzaine    de 

boites $1.40 

Hrrseshoe,     par     douzaine     de 
boites 1.40 

TABAC    COUPE 

La  livre 

Forest  and   Stream $1.44 

Great  West 1.12 

Master  Workman ..     112 

TABAC   A  CHIQUER    NOIR 

La  livre 

Black  Watch $1.20 

Club 1.00 

Currency 100 

Currency  (Bars) 1.00 

Old  Fox   (Plug  2x3) 1.00 

TRESSES 

Favorite $1.15 

MicMac 1.15 

TABAC    A   CHIQUER    CLAIR 

La  livre 

Bobs $100 

Empire   Navy    (Bars) 125 

Old   Kentucky    (Bars) 1.25 

Pay  Roll 1-25 

Pay  Roll   (Bars) 125 

Stag   (Bars) 108 

Walnut 1  25 

TABAC    A    FUMER    CLAIR 

Derby $1-08 

Fire  Chief  . . 1°0 

Master  Workman    (Bars)    ..    ..  1-20 

Old  Virginia 1-50 

Pedro  (2  cuts  to  the  plug)   ....  1.20 

Rosebud   (Bars) 1*9 

Rosebud    97 

TABAC  A   FUMER   NOIR 

B.L 51.18 

Shamrock I-08 
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1 

If.  le  Marchand, 

Vous  rendez-votis  compte  du  benefice  que  vous  rea- 
i>ezen  mettant  en  evidence  des  marchandises  qui  sont 
iinoncees  dans  tout  le  pays  ? 


Un  commerqant  qui  ne  fait  des  affaires  que  dans  sa 
l<calite  peut  ne  pas  avoir  les  moyens  de  f aire  de  la  publi- 
cte  sur  une  aussi  grande  echelle  que  les  manuf acturiers 
[font  le  commerce  s'etend  par  tout  le  pays  ;  MAIS  .... 

II  peut  profiter  de  la  publicite  de  ceux-ci  en  faisant 

i  bel  etalag'e  dans  ses  vitrines  et  en  donnant  aux  arti- 

ces  annonces  dans  tout  le  pays  une  place  proeminente 

dins  son  magasin--en  faisant--sienne--la--publicite-des 

rtanuf  acturiers. 

L'affiche  reproduite  ci-dessus,  bien  coloriee,  pleine 
d^vie,  10' de  hauteur  par  25'  de  larg'eur,  s'adresse  plu- 
&£urs  fois  par  jour  a  plus  de  3,500,000  Canadiens. 

Mettez  une  carte  du  STAG  dans  votre  vitrine  et 
vtyez  quelle  augmentation  d'affaires  elle  vous  vaudra. 

Faites  votre  cette  publicite 

ECRIVEZ  A  LA 

I  Canadian  Poster  Company 

Edifice   Lewis,  Montreal 

Pour  la  Publicite  par  I'Affiche  n'importe  ou  au  Canada. 
En   ecrivant   aux   annonceurs.   mentionnez   "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Dans  la  lisle  qui  suit  sont  comprises  uniquement  les  marques  speciales  de  marchandises  dont  les  maisons  indiquees  en 
racteres  noirs,  ont  l'agence  ou  la  representation  directe  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufacturent  elles-memes.  Les  p 
indiqu^s  le  sont  d'apres  les  derniers  renseignements  fournis  par  les  agents,  representants  ou  manufacturiers  eux-memes. 


REGISTERED 

TRADE-MARK 


WALTER    BAKER    &    CO.,    LTD. 

Chocolat    Premium,    pains    de    % 
livre  et  de  *4  livre,  boite  de  12 

onces,  ..par  livre 0.41 

Breakfast     Cocou, 
boites  de  1-5,  M, 
1/2,  1   et  5  livres0.45 
Chocolat        sucre, 
Caracas,    %    et 
Vs  de  livre,  boi- 
tes  de    6   livres.0.37 
Caracas     Tablets, 
cartons    de    5c, 
40    cartons    par 
boite,   la    boite.  1.60 
Caracas     Tablets, 
cartons    de    5c, 
20    cartons    par 
boite,    1    boite..  0.90 
Caracas     Assortis, 
32    paquets    par 
boite,    la    boite.  1.60 
Chocolat  sucre,   "Diamond",  pains 
de  M  et  1-16  de  livre,  boites  de 

6  livres,  la  livre 0.32 

Chocolat   sucre    Cinquieme,    pains 
de    1-5   de   livre,   boites   de    6 

livres,  la  livre 0.31 

Cacao    Falcon    (pour  soda   chaud 
et  froid),   boites  de  1,   4  et   10 

livres,  la  livre 0.42 

Les  prix  ci -dessus  sont  F.O.B.  Mont- 
real. 

BRODIE  &   HARVIE,   LIMITED 

Farines  preparers  de  Brodie.    La  doz. 
"XXX"  (Etiquette  rouge)  paquets 

de  3  livres 2.90 

Paquets  de  6  livres 5.70 

Superb,  paquets  de  3  livres    ..    ..2.80 

Paquets  de  6  livres   ..    ....    ..5.50 

Crescent,  paquets.de  3  livres..    ..2.85 

Paquets  de  6  livres 5.60 

Buckwheat,  paquets   de   1%    livrel.70 

—  —  —      3  livres 

—  —  —      6  livres 
Griddle-Cake,  paquets  de  3  livres 

Paquets  de  5  livres 

Pancake,  paquets  de  1%  livre   ..1.90 
Avoine  roul6e  Perfection,  la  dou- 

zaine  de  paquets 3.00 

Pancake,  paquets  de  1%  livre. 

Les  caisses  contenant  12  paquets  de 
6  livres  ou  de  2  douzaines  de  3  livres, 
30  cents  chaque. 

La  pleine  valeur  est  rembours£e 
pcur  caisses  retournees  completes  et 
on  bon  Stat  seulement. 

Pour  les  cartons  contenant  %  dou- 
zaine  de  paquets  de  6  livres,  ou  1  dou- 
zaine  de  paquets  de  3  livres,  pas  de 
frais. 

Conditions:    argent   comptant. 

HENRI  JONAS  &  CIE 


Montreal 

Pates   Alimentalres   ' 

Macaroni    "Bertrand"    . 

Vermicelle  — 

Spaghetti  — 

Alphabets  — 

Nouilles  — 

Coquilles  — 

Petites  Pates  — 


'Bertrand" 
La  lb. 
. .  Manquant 


Extraits  Culinaires  "Jonas"       La  doz. 

1  oz.  Plates    Triple    Concentre"  1.00 

2  pz.  Carries      —  —        2.30 

4  oz.  —  —  —  4.00 
8       oz.         —          —  —        7.50 

16  oz.         —  —            —  14.60 

2  oz.  Rondes  Quintessences  2.40 

2V2  oz.         —  —  2.70 

5  oz.  —  —  4.60 
2  oz.  —  —  1.90 
8  oz.  —  —  8.00 
8  oz.  Carries  Quintessences  8.00 
4  oz.  Carrees  Quintessences, 

bouchons  emeri  ..    ..5.00 
8      oz.  Carries  Quintessences, 

bouchons  6meri  ..   ..9.00 
2       oz.  Anchor  Concentre  1.20 

4       oz.       —  —  2.15 

8       oz.       —  —  3.60 

16       oz.       —  —  7.20 

2  oz.  Golden  Star  "Double  Force"0. 95 
4  oz.       —        —  —  1.75 

8  oz.       —        —  —  3.25 

16  oz.       —        —  —  5.75 

2  oz.  Plates      Solubles     0.95 

4  oz.       —  —  1.75 

8  oz.       —  —  3.25 

16  oz.       —  —  5.75 

1  oz.  London      0.65 

2  oz.        —  0.95 

Extraits  k  la  livre,  de    .  .$1.25  a  $4.00 

—      au   gallon,   de    ..   8.00  a  24.00 

Memes    prix    pour   les    extraits    de 
tous  fruits. 


Vernis  a  chaussures. 


La  douz. 


Marque   Froment,   manquant. 
Marque  Jonas,  manquant. 
Vernis   militaire  a  l'epreuve   de  l'eau 
$3.25. 

Moutarde  Francaise  "Jonas"    La  gr. 


Pony 

3  doz.  a  la  caisse  $13 .  00 

Small 

8  — 

— 

Medium 

2  — 

— 

Large 

2  — 

—  manquant 

No  64  Jars 

1  — 

—  manquant 

No  65  Jars 

1  — 

—          $28.80 

No  66  Jars 

1  — 

37.80 

No  67  Jars 

1  — 

—  manquant 

No  68  Jars 

1  — 

—  manquant 

No  69  Jars 

1  — 

—  manquant 

Molasse  Jugs 

1  — 

—  manquant 

Jarres,  %  gal. 

1  — 

—  manquant 

Jarres,  V2  gal. 

1  — 

—  manquant 

Pts  Perfect  Seal,  1 

doz.,  -  $32.00  par 

grosse. 

Qrts  Perfect  Seal,  1 

doz.,  a  $45.00  par 

grosse. 
Poudre    Limonade   "Messina"   Jonas 

Petites  boites,  3  douzaines  par  caisse, 
a  $15.00  la  grosse. 

Grandes  boites,  3  douzaines  par  cais- 
se, a  $36.00  la  grosse. 

Sauce  Worcestershire 15.00 

"Perfection",  %  pt.  a  $15.00  la  grosse, 
3  douzaines  par  caisse. 


prix 

1 


THE   CANADA  STARCH  CO.,  LTD 

Manufacturer  des  Marques 
Edwardsburg 


Empois  de  buanderie. 


Laliv 


Canada  Laundry  Starch  (caisse 
de  40  livres) 0.09 

— White  Gloss  (caisse  de  40  li- 
vres), paquets  de  1  livre..  ..0.09 

Empois,  No  1,  Blanc  ou  Bleu, 
(caisses  de  48  livres),  boites 
en  carton  de  3  livres O.10 

Kegs  No  1  d'Empois  Blanc 
(caisse   da   100   livres)    ..    ..0.09 

Bari's  d'Empois  Blanc  No  1 
(200   livres) 0.0! 

Edwardsburg  Silver  Gloss,  pa- 
quets chrom  de  1  livre,  (30 
livres) 0.1  j 

Empois  Silver  Gloss  (48  livres), 

en  bidons  de  6  livres 0.1 

—  —        (33  livres), 

boites  a  coulisse  de  6  livres.. 0.1 ! 

Kegs  Silver  Gloss,  grcs  cristaux 
(100  livres) 0.1  j 

Benson's  Enamel  (eau  froide) 
(40  livres)   a  la  caisse   ..    ..3.2 

Celluloid • 

Caisre  contenant  45  boites  en 
carton,  par  caisse 4 

Empois  de  cuisine. 

W.  T.  Benson's  and  Co's.  Cele- 
brated Prepared  Corn  (40 
livres) 0. 

Canada  Pure  Corn  Starch  (40 
livres) 0.4 

Farine  de  pomme  de  terre  raffi- 
n€e  Casco,  (20  livres),  pa- 
quets de  1  livre 0. 

(Boite  de  20  livres,  ^c.  en  plus  i- 

c:pt6    pour    la    farine    de   pomml 

terre). 

Rirop   de   ble-d'lnde   Marque  Cro 

Par  (  * 

Jarres  parfaitement  cachetees, 
3  livres,  1  douz.,  en  caisse  ..it 

Boites  de  2  livres,  2  douzaines,  | 
en  caisse <■ 

Boites  de  5  livres,  1  douz.,  en  I 
caisse 'M 

—  10  liv.,  %  douz.,  en  caisse.. ''5 

—  20  liv.,  %  douz.,  en  caisse.." 
(Les  boites  de  5,  10  et  20  llvr* 

une  anse  en  fil  de  fer). 
Barils,  environ  700  livres  . .   .  .'$ 
Demi-baril,  environ  350  livres. .  ■ 
Quart  de  baril,  enciron  175  liv.  ft 

(Conditions:  net,  30  jours). 

Lots  de  5,  boites  et  plus,  fre  * 
jusqu'      50  cents  par  cent.  Le  eI 
sera  marque"  sur  la  facture. 
Seaux  en  bois  de  2  gals,  25  liv. 

chaque    

3  gals,  38%  liv.,  cha 

que 

5    gals,    65    liv.,    cba 

que 2' 
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Le  Marche  de  TAlimentation 


1ARCHE    DE    MONTREAL. 

iMercredi  soir,  le  30  juillet  1919. 

ilnarche  des  pores  vivants  a  subi 
eu   de   changement   au   cours   de 
naine.     Les   prix   ont   ete   fermes 
jus    les    marches     canadiens    en 
ll.    Les  approvisionnements  sont 
is    en     plus     grande     abondance, 
i  cela    a    ete      contrefialance     par 
emande    urgente   de    la    part   des 
ms    de    salaison,    par    suite,    d'un 
ument  tres  considerable  dans  les 
;s   fumees    et   de    I'augmentation 
:iuelle    de     la    consommation     do- 
i^ue    a    cause    de    la    temperature 
ie   que    nous   avons   actuellement. 
mmerce  actif  a  ete  fait  dans  les 
:  durant   toute    la    semaine   et    les 
iiu   marche   de   Toronto   sont   res- 
umes   a    $24.75    les    100    lbs,     en 
indant  des  chars   et   a   $24.50  ali- 
is   et    abreuves.    .  Le    marche    de 
■eal  a  montre  plus  de  facilite  au 
lencement      de    la    semaine,    par 
:   des    offres     exceptionnellement 
derables   et   de    la    baisse    de    50c 
)0  lbs,  mais  a  cette   reduction   la 
nde   de    la    part   des   maisons     de 
:»on    a    ete    suffisante    pour    absor- 
offre  et  des  affaires  actives  ont 
aites    a   $23.50    les    100    lbs.    pour 
ots  choisis,   peses  en   descendant 
chars.    Le   commerce   des      pores 
us  a  ete  stable  au   point  de.  vue 
jobber",    mais    la    demande    etait 
ut    pour    les    petits    lots    destines 
ondre  aux  besoins   immediats,  et 
/entes    ont    ete    faites    aux    abat- 
de  la  ville  de  $32  a   $32.50   pour 
ock  frais  tue. 

sympathie   avec    les    prix    eleves 

ndes    pour    les    pores    vivants    et 

mande   considerable    pour   toutes 

ategories    de    viandes    finies    par 

de    la    grande   consommation      a 

saison   de   I'annee,     un   ton    plus 

ib  prevalu  sur  le  marche  et  en  ge- 

I,  les  prix  ont  augmente.    Le  mar- 

:tlu  saindoux   n'offre   pas  de  chan- 

Int    et    les    prix    sont    restes    fer- 

idurant  toute  la  saison.  Le  beurre 

{•emerie  reste  ferme  et  le  marche 

fomage   a   ete  tranquille.     Le   prix 

oeufs    a    monte    de    un    a    quatre 

'ns.    Les    prix    d'achat    sont    plus 

s    pour    les    volailles    vivantes    et 

|  bas    pour      les    vieilles    volailles 

.^rees.    Les    marches    du    poisson 

actifs    et    la    morue    en    tranche 

que    le    fletan    sont    arrives     en 

I  grande  abondance  de  mdme  que 

jiisson  blanc. 


LE  MARCHE  DES  PORCS  RESTE 

FERME;  LE  PRIX  DES  ANI- 

MAUX  DE  BOUCHERIE 

MONTE. 

Viandes  fraiches  —  Le  marche  des 
pores  est  reste  ferme,  malgre  une 
baisse  de  50c  sur  le  marche  de  Mont- 
real par  suite  d'une  offre  exception- 
nellement considerable.  On  a  enre- 
gistre  une  avance  sur  les  pores  abat- 
tus.  Les  morceaux  de  choix  se  ven- 
dent  plus  cher.  Le  marche  des  ani- 
maux  de  boucherie  reste  ferme  et  a 
la  haute,  et  il  ne  semble  pas  que  les 
prix  doivent  baisser  dans  le  moment. 
Les  maisons  de  salaison  ont  achete 
en   grande   quantite. 

Nous   cotons: 

Porca  vivants 23  7.".   24.00 

Pores,  pr£par6s — 
Tu^s  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 33.50  34  00 

Truiea  (pesantea)   ....   26.50  27.00 
Pores  (pr6par£s  a  la  cam- 

pagne) 27.00  27.50 

Pore  frais — 

Gigol  de  pore 0.40 

(JiKot  de  pore  (trimm6) 0.45 

Longes   (trimmers) 0.44 

Longes   (  mom  trimmed  a)  .  0.42 

Tenderloins,  la  lb 0.46  0.48* 

C6tes,   Sparc 0.26 

Epaules  (tiiinmees)    .    .    .     0.30  0.31 
Boeuf  frais— 
(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derriere 0.30 

Quartiers  devant    ....     0.16  0.18 

Longes 0.37 

Cotes 0.28 

Chucks 0.15  0.16 

Hanches 0.28 

( Yaches) — 

Quartiers  derriere  ....     0.25  0.2i> 

Quartiers  devant  _    .    .    .     0.14  0.17 

Longes 0.28 

Cotes 0.25 

Chucks 0.15 

Hanches 0.26 

Veaux  (suivant  quality    .     0.22  0.27 
Agneaux.    30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb 0.36 

M  out  on 0.20 

DE  GRANDES  VENTES  ONT  ETE 
FAITES;  LE  BACON  A  DE- 
JEUNER A  LA  HAUSSE. 

Viandes  preparees  —  II  y  a  eu  une 
augmentation  remarquable  dans  la 
vente  du  bacon  a  dejeuner  et  les  prix 
ont  hausse  d'un  centin.  II  y  aura  pro- 
bablement  une  vente  considerable  de 
bacon  et  de  jambons  prepares,  car 
les  acheteurs  recherchent  beaucoup 
actuelllement  ces  produits  pour  les 
fetes.  Les  prix  sont  tr.es  fermes,  et 
la  tendance   reste   a   la   hausse. 


Nous  cotons: 

Viandes  pr6par£es — 

Jambons: 

Medium,  fumSs,  la  lb — 

i  PoidS)    12-11  lbs «>  47 

14-20 0.47 

20-25 0.4(1 

2.".  -35 0.40 

Dos— 

Ordinaire 0.50 

Bacon — 
Dejeuner,   la  lb.    (suivant 

quality) 0.50     0  "■: 

Routt,  la  11) 0.38     0.39 

Viandes  salves  seches — 
Long    (clear)    bacon,   lots 

de  1  tonne 0.30}  0.31} 

Long    (Hear)    bacon,    pe- 
tits lots 0.3H  0.32 

Dos  gras,  la  lb 0.33 

Pore  en  baril — 
Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 67.50 

Dos.    morceaux    30-40    .     .    62.00  62.50 

Pore,  dos  graa  (clear)  brl     70.00 

Pore,  lourd    (baril  1 54.00 

Pore  engraiss6  aux  feves 

(baril  1 54.50 

LES    JAMBONS     ET     LES     EPAULES 
MONTENT     D'UN     CENTIN 

Viandes  cuites  —  De  grandes  ven- 
tes  de  viandes  cuites  et  de  jambons 
ont  ete  faites  au  cours  de  la  semai- 
ne. On  a  pris  soin  de  la  semaine  et 
tout  indique  que  des  avances  se  pro- 
duiront,  tellement  grande  est  la  de- 
mande. Avec  le  prix  du  pore  a  la 
hausse,  on  peut  s'attendre  a  une  aug- 
mentation   des   prix. 

Nous   cotons: 

Trie  en  fromage 0.13  0.15 

Langue  de  boeuf  en  gel£e, 

choix 0.65  0.66 

Langue  de  pore  en  gel£e    .    .    .  0.44 

Jatnbon  et  langue.  la  lb.   .    .    .  0.32 

Veau  et  :angue 0.25 

JambonB,   rot  is 0.66 

Jambons,  culta 0  66 

Epaules,    rotiea 0.53 

Epaules,  bouilliea 0 

Pates  de  pore   (douz.)    ....  0.85 

Boudin,  la  lb 0.12 

LA    DEMANDE    DU    SAINDOUX    FER- 
ME;   UNE    AVANCE    PROBABLE 

Saindoux  —  Le  demande  pour  le 
saindoux  continue  d'etre  forte  et  tout 
indique  que  les  prix  eleves  actuels 
vont  se  maintenir  et  meme  qu'ils 
vont  augmenter.  On  constate  deja 
une    hausse   en   certains   quartiers. 


Saindoux,  pur — 
Tierces.  400  lbs,  la  lb. 
Tinettes,  50  lbs,  la  lb. 
Seaux,   20   lbs,  la  lb. 
Seax,  20  lbs,  la  lb.   . 


0.37i  0.37A 

0.37i  0.3S 

0.37J  0.38.i 

0.40  0.40.1 
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LA    GRAISSE. VEGETALE    SE    VEND 
BIEN 

Graisse  vegetale  —  De  bonnes  ven- 
tes  ont  ete  faites  et  le  marche  est 
fort.  Les  prix  vont  probablement  aug- 
menter  plutot  que  decliner.  Tout  con- 
verge vers  I'affermissement  du  mar- 
che. Les  prix  ont  commence  a  enre- 
gistrer  une  avance  en  certains  quar- 
ters. 

Nous  cotons: 


Tierces,   400   lbs,  la  lb.    .  0.31     0.31J 

Tinettes,  50  lbs 0.311  0.31£ 

Seaux,   20  lbs,  la  lb.    .    .  0.31|  0.32 

Morceaux  de  1  lb.  la  lb..  0.33     0.34 


LE    PRIX    DE    LA    MARGARINE     NE 
BAISSE    PAS 

Margarine  —  Le  prix  de  la  mar- 
garine reste  ferme  et  ce  produit  s'est 
vendu  par  petits  lots  frequents,  plu- 
tot qu'en  grande  quantite.  La  de- 
mande  du  temps  chaud  est  tres  sa- 
tisfaisante  et  la  base  du  prix  va  res- 
ter  ferme  avec  le  prix  de  la  graisse  a 
la   hausse,  et  la   rarete  sur  le  marche. 

Margarine — 

En  blocs,  suivant  qualite, 

la  lb 0.36     0.38J 

Tinettes,  suivant  la  qua- 
lity la  lb 0.32     0.34A' 

LE     MARCHE     DU     BEURRE     EST 
FERME. 

II  n'y  a  pas  eu  de  changement  im- 
portant de  fait  sur  le  marche  du 
beurre  au  cours  de  la  semaine.  Le 
ton  du  marche  reste  fort  et  les  prix 
accusent  une  amelioration  compara- 
tivement  aux  prix  de  la  semaine  der- 
niere. La  demande  a  absorbe  toutes 
les  offres  et  un  bon  commerce  a  ete 
fait  a  toutes  les  halles  de  la  campa- 
gne.  Le  volume  des  affaires  sur  le 
marche  ouvert  a  ete  plutot  restreint, 
la  demande  etant  limitee  surtout  aux 
besoins  immediats.  Les  offres  des 
ventes  a  I'encan  au  Board  of  Trade 
se  sont  elevees  a  3,510  paquets  de 
beurre  de  cremerie  qui  a  ete  I'objet 
d'une  bonne  demande  avec  une  haus- 
se de  1/8c  a  J/2c  sur  les  prix  de  la 
semaine  derniere.  Le  beurre  pasteu- 
rise s'est  vendu  54y2  la  lb.;  le  meil- 
leur  beurre  de  cremerie  a  53%c  et  le 
beurre  de  choix  a  53c  a  53  1/8.  A  I'en- 
trepot  frigorifique  de  Gould,  800  pa- 
quets ont  ete  mis  en  vente,  dont  400 
ont  ete  vendus  a  53c  et  les  autres  400 
de   53c   a   53%,   livres    ici. 

Les  arrivages  de  beurre  pour  la  se- 
maine finissant  le  26  juillet  1919„ont 
ete  de  19,401  paquets,  soit  une  aug- 
mentation de  682  paquets  sur  ceux  de 
la    semaine   derniere   et   une   augmen- 


tation de  3,352  sur  les  arrivages  de  la 
meme  semaine  de  I'an  dernier.  Le  to- 
tal des  arrivages  depuis  le  1er  mai  a 
date,  montre  une  augmentation  de 
8,425  paquets  comparee  avec  celui  de 
la   meme  periode  en   1918 

Voici    les    prix    du      gros    pour   cette 
semaine: 


Pasteurise,   cremerie    .     .  0.54J  0.55 

Le    meilleur,    cremerie    .  0  54}  0.544 

Bon    cremerie 0  53|  0.53f 

Le  meilleur,  de  ferme  .  .  0.49  0.50 


LE  MARCHE  DU  FROMAGE  EST 
ACTIF 

La  caracteristique  du  marche'  du 
fromage  a  ete  la  nouvelle  annoncee 
par  les  representants  du  Ministere 
des  Vivres  anglais  a  la  Halle  de 
Brockville,  jeudi  dernier,  que  le  prix 
du  fromage  serait  sur  la  base  de  25c 
la  lb.  pour  le  No  1,  livre  a  Montreal. 
Le  marche  a  ete  tres  tranquille  au 
commencement  de  la  cemaine,  mais 
apres  la  declaration  des  represen- 
tants du  gouvernement  anglais,  le 
marche  est  devenu  tres  actif  surtout 
pour  le  commerce  de  I'expirtation.  A 
I'entrepot  frigorifique  de  Gould,  de 
18,000  a  20,000  boites  ont  ete  offer- 
tes  et  elles  ont  toutes  ete  vendues 
sur  la  base  de  25c  la  lb.,  pour  le  No  1, 
livre. 

Les  arrivages  de  fromage  pour  la 
semaine  finissant  le  26  juillet  1919, 
ont  ete  de  102,933  boites,  soit  une 
augmentation  de  58,185  boites  com- 
pares aux  arrivages  de  la  semaine 
precedente  et  une  augmentation  de 
7,751  boites  pour  la  semaine  corres- 
pondante  de  I'an  dernier.  Le  total 
des  arrivages  depuis  le  1er  mai  a 
date  montre  une  diminution  de  103,- 
370  boites  compare  a  celui  de  la  pe- 
riode  correspondante   de    I'an   dernier. 

Nous  cotons: 


Gros,  la  lb 

Twns,    la    lb.    .     .     . 
Triplets,    la   lb.    .     . 
Stillton,  la  lb.    .    . 
Fancy,  vieux,  la  lb. 


0.30 


0.35 


0.30 

0.30.1 

0.30 

0.33 

0.36 


LE   MARCHE   DES   VOLAILLES 

MONTRE  BEAUCOUP  D'ACTI- 

VITE;  LES  PRIX  A  LA 

HAUSSE 

Volailles  —  Une  livraison  plus  libre 
de  volailles  vivantes  a  ete  faite  et  il  y 
a  beaucoup  de  concurrence  dans  les 
achats,  avec  le  resultat  que  de  meil- 
leurs  prix  ont  ete  offerts  aux  ven- 
deurs.  Les  vieilles  volailles,  prepa- 
rees,  d'un  autre  cote  ont  baisse  de 
2  centins  la  livre.  En  general,  la 
vente  des  volalles  a  et6  excellente  et 
les  arrivages  ont  repondu  a  la  de- 
mande. 


LES   OEUFS    MONTENT  DE  1c  a 

Oeufs  —  Les  oeufs  au  cours  j- 
semaine  ont  monte  d'un  a  quatre  c 
tins.  Les  oeufs  frais  se  sont  ven 
62c.  Les  arrivages  ont  ete  considi 
bles,  mais  la  demande  est  excellt 
et  les  meilleurs  oeufs  sont  ach< 
rapidement.  Le  ton  du  marche  ri 
ferme. 

Voici   les  prix  du  gros: 


Strictement    frais 
De   choix    .    .    .    . 

No   1 

No  2 


0.62 


LE     POISSON     BLANC,    LA    M0F 
ET    LE    PLETAN    ARRIVENT 
EN    QUANTITE 

Poisson  —   II   y   a   eu  des  arriv; , 
plus    considerables    de    poisson  b 
cette  semaine  et  la  demande  est 
ne.    Le    fletan    et      la    morue   pour 
marche,    et    en    tranche    arrivent   i 
plus    grande    quantite.    II    y   a  eu   • 
rarete  du  saumon  de  Gaspe  et  Tap 
visionnement    est    a    peu    pres  ep  • 
pour  la  saison.   Le  maquereau,  la 
te   des    lacs   et    le   dore   sont  plus  I 
mes  et   leur  prix  pourraient  monti 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11 

Dor6 

Anguilles,  la  lb 

Bullheads  (preparees) 

Gaspereaux,  chacun  

Haddies 0.12 

Filet  de  haddies 

Haddock  

Fletan,  Est 0.23 

Fl<§tan,  Ouest 0  23 

Morue,   tranche^   ....     0.09 
Morue   pour  le   marche    .     006; 

Carrelets 

Crevettes 

Petit  brochet  (pike),  la  lb.  0.12  i 
Homards  vivants  ....  0.45  ( 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.30    ' 

Saumon  de  GaspS  ....     0.35    I 

Truite  des  Lacs 

Maquereau 

Poisson  bianc 0.17 

Truite,  de  ruisseaux I 

L'EPICERIE 

Le  commerce  de  gros  est  moi  a 
tif  actuellement  qu'il  ne  I'ait  6l| 
puis  quelque  temps,  par  suite  d  J 
que  la  majorite  des  voyageur:( 
maisons  de  gros  sont  en  vac  : 
Les  changements  de  prlx  pour  | 
semaine  ne  sont  pas  remarqiJ' 
bien  que  la  tendance,  commetoi'r 
soit  vers  la  hausse  pour  plusie  ! 
gnes.  La  plus  grande  fermete  9 
dans  toutes  les  lignes  de  compute 

La    demande    d'exportation  p<   " 
cacao  et  le  chocolat  qui  a  ttifC 
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diminution  des  approvisionnements 
caux  qui  en  est  resulte,  sans  comp- 
r  la  bonne  demande,  ont  fait  monter 
cacao  de  2c  a  3c  la  livre.  Le  mar- 
ie reste  fort  tout  comme  celui  du  su- 
e  qui,  dit-on,  a  aide  a  cette  avance. 
Les  conserves  de  fruits  sont  pour 
nsi  dire  hors  d'atteinte,  tant  sous  le 
pport  du  prix  que  sous  celui  de  la 
jantite.  La  grosse  demande  pour 
:xportation  a  epuise  les  approvision- 
;ment,  et  le  peu  de  conserves  nou- 
illes  qui  sont  arrivees,  ne  consis- 
ient  qu'en  fraises  que  Ton  offrait  a 
s  prix  tres  eleves.  Ces  conserves 
it  subi  une  avance  de  $5  la  douzaine, 
>ur  les  boites  No  2.  Les  autres  fruits 
sont  pas  encore  arrives,  mais  la 
lusse  de  leurs  prix  sera  dans  la  me- 
e    proportion. 

Le  saumon  en  bottes  est  en  deman- 
s,  mais  il  n'y  en  a  pas  beaucoup  ici. 
attend  I'arrivee  d'approvisionne- 
ents  de  saumon  rouge  d'Alaska.  Ce 
umon  arrive  deattle  et  il  provient 
s  stocks  de  poisson  que  le  gouver- 
ment  americain  detenait.  Son  prix, 
t-on,  sera  tres  raisonnable.  II  est 
ipossible  d'avoir  actuellement  du 
umon  empaquete  cette  annee. 
Les  thes  et  les  cafes  restent  forts 
Ton  peut  s'attendre  a  des  avances 
un  moment  a  I'autre.  La  demande 
t  bonne  pour  ces  dzux  breuvages. 
L'avoine  roulee,  par  suite  de  la  ter- 
ete du  marche  de  l'avoine  dans 
iuest,  qui  est  le  facteur  dominant, 
t  plus  forte  et  I'on  note  une  avance 
$4.75  le  sac.  Les  epices  sont  tres 
rmes  egalement,  et  des  avances  ne 
nt  pas  improbables. 
Les  prix  des  fruits  sees  de  Califor- 
e  montrent  une  hausse  de  3c  a  5c  la 
're.  Comme  les  fruits  nouveaux  ne 
nt  pas  encore  arrivee,  les  prix  du 
arche  local  sont  stables,  mais  des 
ances  se  produiront' afin  de  faire  un 
justement. 

LE   BORAX    ET   L'EMPOIS   MON- 
TENT. 

Borax,  empois.  —  Des  avances  ont 
5  faites  sur  le  borax.  Le  prix  actuel- 
nent  pour  le  borax  en  morceau  est 
12c  la  lb.  et  celui  du  borax  en  pou- 
c  est  de  $10.75  pour  le  baril  de  336 
i. 

Tous  les  empois  a  buanderie  et  de 
isine  ont  monte  d'un  demi-cent.  On 
ribue  cette  hausse  aux  augmen- 
l:ions  continuelles  du  ble-d'lnde  ces 
rnieres  semaines. 


IS    RAFFINERIES    TRAVAILLENT 
A    LEUR    PLEINE    CAPACITE. 

Sucre. — En  travaillant  a  leur  pleine 
pacite,  comme  elles  le  font  actuelle- 


ment, les  raffineries  paraissent  pren- 
dre soin  des  grosses  demandes  pour 
le  sucre.  Par  suite  du  fait  que  le  com- 
merce de  I'exportation  est  a  leur  dis- 
position dans  le  moment,  les  raffi- 
neurs  peuvent  faire  travailler  leur 
usine,  donner  de  I'emploi  continuel  a 
leur  personnel  et  le  cout  de  la  produc- 
tion en  consequence  n'a  pas  augments. 
Le  marche  reste  ferme  sans  change- 
ment. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 

Atlantic,  extra  granule   ....     9.95 

Acadia,  extra  granule 9.95 

St.  Lawrence,  extra  granule  .    .     9.95 

Canada,  extra  granule 9.95 

Dominion  cristal  granule    .    .    .     9.95 

Glace\  barils 10.15  10.30 

Glac6  (boites  de  25  liv).  10.55  10.70 
Glace  (boites  50  livres).   .  10.35  10.50 

Glace\  1  livre 11.05 

Jaune  No  1 9.75     9.55 

Jaune  No  2  or 9.46     9.55 

Jaune  No  3 9.35     9.45 

En  poudre,  barils    ....    10.05  10.20 

En  poudre  50s 10.15  10.50 

En  poudre  25s 10.35  10.60 

Cubes  et  d<5s,  100  lbs.  .  .  10.55  10.65 
Cubes,  boites  de  50  lbs.  .  10.65  10.75 
Cubes,  boites  25  livres    .    10.85  10.95 

Cubes,  paq.  2  lbs 11.95  12.05 

En  morceaux  Paris,  barils  .    .   .   10.55 

100  lbs 10.65 

boites  50  lbs  .   .   .   10.75 

boites  25  lbs  .    .   .   10.95 

cartons  5  lbs  .    .   .   11.70 

cartons  2  lbs  .   .   .   12.45 

Crystal  Diamond,  barils  ....   10.55 

boftes   100   lbs.  10.65 

boites   50   lbs..   10.75 

boites   25   lbs..   10.95 

LES  PRIX  DES  CONSERVES 
NOUVELLES. 

Conserves.  —  Les  fabricants  de  con- 
serves ont  annonce  quelques  prix  aux 
marchands  de  gros  pour  certaines  li- 
gnes  de  legumes  et  de  fruits.  Ces  prix 
couvrent  les  tetes  d'asperges  que,  dit- 
on,  I'on  livre  au  taux  de  54  pour  cent 
des  commandes.  Les  epinards  sont  li- 
vres au  taux  de  20  pour  cent  des  com- 
mandes; les  ananas  tranches  et  en- 
tiers,  de  17  a  25  pour  cent  des  com- 
mandes; la  rhubarbe  (en  gallons)  a  60 
pour  cent;  tandis  que  les  fraises  dans 
le  sirop  epais  auront  une  livraison  de 
100  pour  cent.  La  temperature  chaude 
a  restreint  le  rendement  des  premieres 
recoltes  et  Ton  rapporte  que  les  recol- 
tes  dernieres  sont  meilleures.  Le  ren- 
dement des  pois  et  des  tomates  est 
desappointant,  dit-on.  On  peut  encore 
se  procurer  des  tomates,  mais  la  dis- 
tribution de  presque  tous  les  fruits  et 
legumes  a  ete  faite  sur  une  grande 
echelle.  Rien  pour  ainsi  dire  n'a  man- 
que pour  le  commerce  de  I'exporta- 
tion. Un  marchand  de  gros  a  legere- 
ment  augmente  les  prix  des  conserves 
de  pois. 


CONSERVES  DE   FRUITS 

Nous    cotons: 

Pommes,  2^s.  doz.    .    .    .     1.40  1.65 

Pcmmes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.40 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.   .    .    .  4.00 

gallon,  doz 13.00 

Cerises  rouges,  doz.   .    .    .     2.90  3.20 

Gooseberries,  2s.  doz 3.00 

Gooseberries.   2s.    (seaux)   2.77*  2.80 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 2.80  3.00 

Peches,  2% 3.75  4.00 

Poires,   2s 2.50  2.90 

Poires,  2MjS 3.25 

2s.   (sirop  clair) .    .    .    .  1.90 

Annanas  (gratte  et  tranche)  2s.  3.60 

Annanas  2%s 4.50 

Prunes,   Lombardie    ....    2.00  2.20 

"         Reines-Claudes.        ver- 

tes,  2s 2.45 

"         Reines-Claudes      (sirop 

clair)  2s 2  nn 

Framboises,    2s 4.00  4.25 

Framboises,  2M>s 2.60 

Fraises.    2s 4.25  4.50 

LEGUMES 

Asperges   (americaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 5.75 

Asperges  importees,  2%s..    4.85  5.25 

Feves,   Golden   Wax    .    .    .    1.95  2.00 

Feves,    Refugee 1.75 

Betteraves,   2  liv 1.40  1.42t 

Betteraves,  2  liv 0.9B 

Carottes   (tranehees),  2n.   .    1.45  1.75 
Ble-d'lnde    (en   epis)    gal.    .    7.25     7  50 

Epinards,  3s 2.85 

Epinards  Californie,  2s    .    .   3.15     3.50 

Tomates,  Is •   .    .   0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,  2%s 2.10 

Tomates,  3s 195     2.10 

Tomates,  gallons 6.00  7.02* 

Citrouille,    2%s.    (douz.)     1.10 

Citrouille,  gallon   (douz.)    .    ....  3.25 

Pols,  standards 1.45  1.55 

Pois,  earlv  June 1.60  1.67A 

Pols,  tres  tins.  20  oz.   .    .    .    2.30  2.40 

Pois,  2s.,  20  oz 1.57A 

Pommes     de     terre.     Can.     su- 

crees,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vln)  gall 135 

SPECIALITES 

Le  gallon 

Huile  d'olive    (pure),   boites  de 

1  gall 4.60 

Huile   d'olive    (pure),  boites  de 

%  gall 5.40 

Huile  d'olive    (pure),  boites  de 

5  gall 4.20 

Pate    aux    tomates,    caisse    de 

100  boites 32.00 

Pate    aux    tomates,    caisse    de 

200  boites    .    .    '. 33.00 

Pate  aux  tomates.  12-10  lbs  .  39.00 
Huile   a    salade     (barils    de    50 

galls)   le  gall 2.50 

Huile    a    salade     (bidon    de    5 

gall.),  le.gall 2.50 

SAUMON 

Sock  Eye,  48/ls 4.45 

Sock  Eye,  96/%s 2.50 
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Red  Spring,  48/ls'.    doz.    .     .     .  4.40 

Red  Spring,  96/y2s.   doz.    .    .    .  2.45 

Red  Cohoes,  48/ls.   doz.    .     .    .  3.50 

Red  Cohoes,  96/y2s.  doz.    .    .    .  1.80 

Pink  (rose),  48/ls.   aoz.    .     .     .  2.55 

Pink  (rose),  96/y2s.  doz.    .    .    .  1.30 

White  Spring,  48/ls.  doz.   .    .    .  2.40 

Chums  blancs,  48/ls.    doz.    .     .  2.15 

Chums  blancs,  96/%s.  doz.    .    .  1.15 

Maquereau,   48/ls.   plate    .    .    .  2.40 

Harengs,  48/s.  (sauce  tomate)  2.15 
Harengs    fum<§s,    48/ls     (sauce 

tomate) 2.15 

Haddock,  48/y2s.   doz 1.95 

Haddock,  48/ls.  doz 3.30 

Clams,  48/y2s.  doz 2.05 

Huitres,   24,  10  onces,  doz.    .    .  4.25 

Huitres,  24,     5  onces,  doz.    .    .  2.55 

Homards,  48/ls 8.25 

Crevettes,  48/4%  onces   ....  2.55 

Crevettes,  24/8%  onces  ....  4.85 

Sardines  Brunswick,  caisse  .  .  6.25 
Sardines  canadiennes    a   1'huile 

d'olive 10.00  a  20.00 

Viande     de    crabe  '  (japonaise) 

douz 6.50 

Clams   (riviere)    (1  lb.)  douz.   .  1.90 

PAS  DE   BAISSE   POUR   LES   FEVES. 

Feves.  —  Les  prix  des  feves  ont  ete 
maintenus  et  bien  que  le  mouvement 
n'ait  pas  ete  considerable,  le  commer- 
ce est  bon  pour  la  saison.  Les  meil- 
leures  varietes  de  feves  sont  les  favo- 
rites et  I'approvisionnement  baisse 
graduellement. 

Nous   cotons: 

Feves    canadiennes,    tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.00  5.60 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

LES  VENTES  DE  PEANUTS  SONT 

CONSIDERABLES;  LES  AMAN- 

DES  SONT  RARES. 

Noix.  —  La  rarete  des  noix  sur  ce 
marche  n'est  pas  une  possibility  eloi- 
gnee.  L'Angleterre  a  fait  de  gros 
achats  de  peanuts  dont  la  valeur,  dit- 
on,  s'eleve  a  $2,000,000.  Ces  achats 
auront  un  effet  marque  sur  les  appro- 
visionnements  disponibles.  Les  aman- 
des  sont  difficiles  a  obtenir.  La  situa- 
tion semble  en  etre  arrivee  au  point 
ou  les  approvisionnements  d'Amerique 
sont  les  seuls  disponibles. 

Amandes,  la  lb 0.28 

Amandes  ((Scalers)    ....   0.51  0.60 

Amandes   (Jordan)    .    .    .* 0.70 

Noix  du  Bresil  (nouvelles)    ....  0.20" 

Noix  du  Bresil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Avelines    (Sicile),  lal  ib.    .   0.274  0.31 

Avelines  Barcelone  .  .  .  0.26  0.30 
Noix  Hickory    (grosses   et 

petitee) 0.10  0.15 


Peanuts    (roties)    — 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32  0.35 

Jumbo 0.20  0.23 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Ecal^es    No    1,    Espagnoles  0.20  0.21 

Ecal<5es  No  1 0.15  0.154 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts    (salves)   — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cass^es,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,      Nouvelle-Orl6ans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix  (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles     de     Na- 
ples)     ".    .   0.23  0.25 

Noix   (Ecalees)    ....:.   0.78  0.80 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30  0.33 

LA  RECOLTE  DES  RAISINS  ET  DES 
PECHES   EST   BONNE. 

Fruits  sees.  —  L'interet  se  concen- 
tre sur  la  recolte  nouvelle  des  fruits 
sees  et  il  y  a  une  bonne  indication  que 
la  recolte  des  raisins  sera  considera- 
ble. Par  suite,  Ton  s'attend  a  une 
meilleure  base  de  prix  et  le  commerce 
recevra  avec  plaisir  de  plus  gros  ap- 
provisionnements si  les  conditions 
continuent  d'etre  favorables.  On  s'at- 
tend, en  certains  quartiers,  a  ne  pas 
voir  de  hausse  de  prix  pour  la  saison 
prochaine.  On  rapporte  que  les  pers- 
pectives des  peches  sont  meilleures. 
Les  pruneaux  sont  rares  actuellement 
et  il  y  a  penurie  de  stock,  seules  de 
petites  quantites  etant  disponibles. 

Nous  cotons: 


Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy 0.30 

Pommes  (6vapor6es)    .    .    .    ....  0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16  0.18 

Poires 0.25 

Pelures  (anciennes) — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18-  0.20 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes -6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16   onces    .    .    .   0.17  0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,   loose,    3    couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepine'  de  choix,  12  onces  ....  0.12 
Epepine'  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepin<5  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 


Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 

Sans   pepins,   bleached,    15 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins   (fancy) 0.17 

Valence,   choisi o.llj 

Valence,   4  couronnes,  par 

couches o.llj 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27J  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces 0.16} 

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .  0.20  0.23 
Paquets  de  15  onces   .    .    .  0.204  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe   de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) fi.50 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s)   .   . 7.75' 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior     0  20    j 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20  j 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16  j 

Prunes — 
Californie   (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32  j 

60-70s 0.25  I 

70-80s  (boite  de  25  lbs)  ....  0.22 

80-90s 0.19 

90-100s 0.15  0.17 

100-120s 0.14 


I 


HAUSSE    GENERALE    PROBABLE 
SUR    LES    RIZ. 

Riz.  —  Tout  indique  un  affermisst 
ment  des  prix  des  marchands  de  gro 
pour  les  riz.  Ces  dernieres  semaine. 
il  y  a  eu  de  frequentes  revisions  ver 
la  hausse  et  il  y  a  eu  a  I'exterieur  u 
affermissement  pour  justifier  cell 
d'ici.  Un  marchand  rapporte  qu'il  o 
fre  actuellement  du  riz  brise  a  $7,  af 
de  contrecarrer  la  tendance  vers 
hausse  pour  les  varietes  regulieres 

Nous   cotons: 


Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.6| 

Caroline 15.0; 

Honduras 15.0' 

Siam  No  2 11 

Siam  (fancy)    .    .    .    .  ■ 

Rangoon   "B" 10  75    1 1  * 

Rangoon  "CC" 11.50    10.' 

Pakling 11.' 

Mandarin 11. 

Tapioca,  la  lb.   (seed)   .  .  012     0. 

Tapioca    (flake)    .    .    .    ft 

Tapioca  (pearl)    ....  0.12     0. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


MARCHE    DE    MONTREAL 

marche  des  articles  de   quincail- 

manufactures      est    tres   actif   et 

irix   sont    plutot   sujets    a    monter 

baisser.      Toutefois,   certaines    li- 

d'articles      de    quincaillerie      de 

truction   ont  subi    une   baisse.   Les 

iux    en    lingots    montrent    plus    de 

ete,    et    il    est    probable    que      le 

du  cuivre  va  monter,  tout  comme 

du  plomb,  du   spelter  et  de   I'an- 

ine.    La    demande    de    la    part    de 

•ope    est    considerable    et    le    prix 

emble    pas    avoir    d'influence    sur 

achats.    Les    rivets    de    cuivre    ont 

ouveau  subi  une   hausse.     La   bro- 

a  foin  accuse  une  baisse,  par  sui- 

it-on,  de   la  concurrence  entre   les 

teurs. 

STORES   DE    FENETRES    BAIS- 
SENT   DE  75  CENTS    LA 
DOUZAINE 

)res  de  fnetres  —  Les  prix  des 
s  de  fenetres  ont  baisse  de  75c 
uzaine.  Voici  quels  sont  les  nou- 
x  prix:  Stores  ordinaires,  3x6 
,  Dominion,  $8.60;  Regal,  $10.95; 
6  pieds,  $9.75;  Dominion,  $12.10; 
I  No.  55  avec  frange,  $9.75;  No 
avec  frange,  de  $11.20  a  $13.50; 
7,  avec  frange  et  entre-deux,  de 
i5  a  $16.40;  avec.  dentelle,  de 
0  a  $13.50;  avec  entre-deux,  de 
5  a  $13.80;  avec  entre-deux  .et 
;lle,  de  $14.05  a  $16.40;  No  550, 
dentelle  festonnee,  de  $14.35  a 
0. 

MARCHE    DE     L'ACIER     ET     DU 
FER     RESTE    FERME 


II  Bt 


i 


r  et  acier  —  Le  mouvement  du 
t  de  I'acier  en  barres,  est  de  sai- 
le  ton  du  marche  est  fort.  La 
n'est  pas  changee  et  les  com- 
es prises  pour  I'automne  sont 
considerables. 


doux 3.75 

a  machinerie,   fini   fer    .  3.80 

de  Norvege 12.00 

r  a  ressort 5.50 

r  a  pneus 3.95 

r  a  bandes 3.75 

•  a  outils  Black  Diamond, 

lb 0.18  0.19 

fondu    Black    Diamond, 

lb 0.22 

ordinaire    en     barre,    les 

]Hbs 3.75 

rafttne\  les  100  lbs   ...    .  4.75 


JILE    DE    CHARBON     EST    FER- 
IE;    PAS    DE    CHANGEMENT 
POUR    LA    GAZOLINE 

lile    de    charbon,    gazoline    —    Le 


mouvement  est  tres  satisfaisant  pour 
I'huile  de  charbon  et  la  gazoline.  Les 
commandes  pour  les  huiles  de  grais- 
sage  sont  repetees  assez  souvent. 

La  base  du  prix  reste  sans  change- 
ment  et  le  ton  du  marche  incline  vers 
I'affermissement.  L'huile  de  charbon 
se  vend  de  21  a  24  cents;  la  gazoline 
33   cents. 

LE      CABLE      NE      SE      VEND      PAS 

BEAUCOUP;     LES    FICELLES 

A    LA    HAUSSE. 

Cable  et  cordage  —  Le  marche  du 
cable  est  plutot  tranquille  en  ce  mo- 
ment. La  base  du  prix  reste  sans 
changement.  Le  manille  pur  se  vend 
encore  a  34c  et  le  manille  anglais  a 
30c.  Le  sisal  se  vend  27'/2c  la  livre. 
Le  ton  du  marche  des  ficelles  est  a 
la    hausse. 

DES      COMMANDES       DE       POELES 

SONT    PRISES    ET    LES    ACCES- 

SOIRES    SE    VENDENT    BIEN 

Poeles  et  accessoires  —  D'excellen- 
tes  affaires  sont  faites  sur  le  marche 
des  poeles  et  les  manufacturiers  n'ont 
pas  a  se  plaindre  des  commandes 
qu'ils  prennent  actuellement.  Les  prix 
restent  fermes,  bien  que  des  hausses 
ne  soient  pas  probables  d'ici  quelque 
temps.  De  nombreuses  commandes 
sont  prises  pour  livraison  cet  autom- 
ne. 

DE       NOMBREUSES       COMMANDES 

SONT      PLACEES,      MAIS      LE 

MARCHE    DES  TOLES 

RESTE    FERME 

Feuilles  et  plaques  —  Bien  qu'il 
n'y  ait  pas  de  changement  notable  a 
enregistrer,  le  marche  des  toles  res- 
te ferme  et  de  nombreuses  ventes  ont 
ete  faites.  Les  demandes  de  rensei- 
gnements  de  I'etranger  auront  pro- 
bablement  pour  effet  de  raffermir  le 
marche   davantage. 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les 100  lbs 

Calibre  10 5.25  6.25 

Calibre  12 5.30  6.30 

Calibre  14 5.35  6.35 

Calibre  16 5.45  6.50 

Calibre  18-20 6.00  6.35 

Calibre  22-24 6.05  6.40 

Calibre  26 6.10  6.50 

Calibre  28 6.40  7.00 


Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces •.   8.35  9.25 

Calibre  28 8.30  8.85 

Calibre  26 8.50 

Calibres  22  et  24    .    .    .    .   7.70  8.35 

Calibre  16 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8.35 

Calibre   20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LA    DEMANDE    DU   COMMERCE    EST 

BONNE    POUR    LES    PRO- 

DUITS    DU    PLOMB 

Produits  du  plomb  —  II  n'y  a  pas 
de  changement  a  noter  sur  le  marche 
des  produits  du  plomb,  mais  la  base 
reste  ferme.  Si  le  plomb  monte,  il  est 
probable  qu'il  y  aura  une  revision  a 
la  hausse  sur  ce  marche.  On  rappor- 
te  une  bonne  demande  de  la  part  du 
commerce. 

Nous   cotons: 

Tuyau   de   plonib 0.12* 

Rebuts  de  plomb 0.13* 

Combes    et  trappes   en    plomb. 
15%. 

Plonib  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3*  la  lb., 

pied  cai-re\  la  lb.   .....    .     0.10* 

Plomb    en    feuilles,    4   a    8   lbs, 

pied  carr6 0.09 J 

IVuilles   couples,   %c  extra   et 
feuilles   couples  a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.35* 
Soudure,   Btrictement,    la    lb.    .     0.31 
Soudure,  commerciale,   la  lb.    .     0.29 

Soudure,  wiping,  la  lb 0.27 

Soudure  a  broche   (No  8) — 

40-60 0.35 

45-55 0.37* 

50-60 0.40i 

Zinc  en  feuilles,  casks    ....     0.17 
Zinc  en  lots  brisks 0.18 

GRANDE       DEMANDE       POUR       LE 

CUIVRE;    LA    MAJORITE    DES 

LINGOTS    SONT    FERMES 

Metaux  en  lingots  —  De  tous  les 
metaux,  c'est  sur  le  cuivre  que  se  con- 
centre I'interet  et  le  ton  du  marche 
incline  vers  la  hausse..  Le  prix  aug- 
mente  non  seulement  aux  Etats-Unis. 
mais  a  Londres.  On  dirait  que  le  taux 
du  temps  de  la  guerre  va  revenir  en 
vigueur.  En  general,  les  affaires  sont 
bonnes  sur  ce   marche. 

Cuivre  —  En  depit  de  la  situation 
defavorable  amenee  du  fait  des  d iff i- 
cultes  du  change,  le  mouvement  du 
cuivre  est  assez  considerable.  Le  prix 
ici  reste  autour  de  27  a  28  cents  la 
livre. 

Ferblanc  —  La  base  du  prix  du 
marche  de  Londres  a  monte  mais  la 
cote   ici   reste  encore  a  56c   la  livre. 

Plomb  —  Des  prix  plus  eleves  sont 
demandes  sur  les  marches  exterieurs. 
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II  y  a  eu  un  peu  de  mouvement  sur 
ce  marche  au  cours  de  la  semaine,  le 
prix  cote  reste  a  8c  la  livre. 

Antimoine  —  Une  plus  grande  fer- 
mete  caracterise  ce  marche  et  les 
prix  cotes  ici  sont  de  10[/2  a  11  cents 
la   livre. 

Spelter  —  Les  marches  exterieurs 
continuent  d'acheter  et  cela  a  pour 
effet  d'activer  le  mouvement  aux  en- 
droits  d'expedition.  La  base  locale 
reste   a   10   et   11    cents   la   livre. 

Per  en  gueuse  —  II  n'y  a  rien  a  no- 
ter  sur  ce  marche  a  part  d'un  ion 
plus  ferme  et  une  meilleure  demande 
de  renseignements.  Le  prix  reste  a 
$48   la   tonne. 

LA  PEINTURE 
La  situation  du  marche  de  I'huile 
de  graine  de  lin  est. plus  difficile  que 
jamais  a  definir  et  les  approvisionne- 
ments  diminuent  de  plus  en  plus. 
Presque  toutes  les  cotations  sont  re- 
tirees et  la  base  est  decidement  no- 
minale,  avec  des  prix  sujets  a  etre  re- 
tires lorsqu'ils  sont  donnes.  Les  der- 
niers  prix  du  lin,  option  de  juillet, 
sont  au-dessus  de  $6  et  les  achats  ne 
sent  pas  nombreux,  a  part  ceux  faits 
pour  le  broyage  immediat.  Le  mar- 
che de  la  terebentine  est  encore  fer- 
me et  la  hausse  des  prix  a  ete  mise 
en  vigueur  cette  semaine..  On  s'at- 
tend  a  des  prix  plus  eleves  dans  un 
avenir  tres  rapproche.  La  base  de  la 
resine  est  plus  elevee  cette  semaine. 
Le  plomb  dans  I'huile  et  le  mastic 
restent  sans  changement.  Les  affai- 
res ont  ete  excellentes,  surtout  pour 
les   peintures   preparees  et   les  vernis. 

L'HUILE    DE    GRAINE    DE    LIN    AU- 
DESSUS    DE   $3;    ELLE    PEUT 
MONTER    ENCORE 

Huile  de  graine  de  lin  —  II  est  tres 
difficile  de  predire  ce  que  sera  le  prix 
de  I'huile  de  graine  de  lin.  Les  mar- 
ches du  lin  pour  les  options  de  juillet 
son  bien  au-dessus.  de  $6  avec  la  pro- 
bability d'une  hausse.  Les  rapports 
recus  au  sujet  de  la  temperature  ont 
une  influence  sur  I'affermissement  du 
ton  du  marche  et  la  situation  peut 
devenir  critique  avec  la  hausse  con- 
tinuelle  des  prix.  Plusieurs  maisons 
ne  donnent  pas  de  prix  et  les  ache- 
teurs  ne  peuvent  compter  que  sur  une 
base  nominale  dans  le  moment.  Les 
commandes  sont  remplies  avec  diffi- 
culty, dans   quelques  cas. 

Nous  cotons: 


Brute — 

1  a     4  barils  .... 

1  a     9  barils  .... 

10  a  25  barils  .... 
Bouillie — 

1  a     4  barils  .... 

5  a     9  barils 

LA      TEREBENTINE       MONTE       EN- 
CORE;    LA    RESINE    AUSSI.       . 
Terebentine,    Resine   —    Un    marche 


Gal.  Imp. 
....     2.95 


2.975 


plus  fort  dans  le  Sud  est  la  raison 
donnee  pour  les  hausses  du  marche  et 
la  cote  la  plus  basse  de  cette  semaine 
est  de  $1.70.  II  est  probable  que  les 
acheteurs  auront  a  payer  plus  cher 
pour  le  produit,  car  les  producteurs 
demandent  des  prix  plus  eleves.  Les 
marches  de  Savannah  et  de  New-York 
sont  plus  chers  cette  semaine.  De  pe- 
tits  lots  sont  cotes  a  pres  de  $2  le 
gallon. 

Les  resines  sont  tres  fermes  a  des 
prix  plus  eleves,  $21  le  baril  etant  le 
prix  en  vigueur  ici  pour  les  "F"  et 
"G." 

Terebentine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 1.70     1.75 

Par  petits  lots 

(Empaquetage  extra) 
LE       BLANC      DE      PLOMB       DANS 
L'HUILE    FORT    ET    SANS 
CHANGEMENT. 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile  —  Le 
marche  du  plomb  a  ete  plus  fort  aux 
Etats-Unis  et  cela  a  eu  pour  effet  de 
raffermir  le  blanc  de  plomb  dans 
I'huile.  II  n'y  a  pas  de  changement  a 
enregistrer  et  la  base  reste  ferme.  Le 
blanc  de  plomb,  qualite  reguliere, 
s'est  vendu  ici  $15.50  le  quintal  pour 
les  lots  de  5  tonnes,  $16  pour  les  lots 
d'une  tonne  et  $16.35  en  plus  petite 
quantite. 

LE     MARCHE     DU     MASTIC     RESTE 

FERME    SANS    CHANGEMENT. 

Mastic  —  Le  marche  du  mastic 
reste  ferme  sans  aucun  changement. 
Le  commerce  de  saison  est  plutot 
tranquiile  et  le  tonnage  diminue  de 
semaine  en  semaine.  La  base  reste 
sans  changement  comme  suit: 

Nous  cotons: 

Mastic    Standard: 


En  barils  .  .  . 
En  %  barils  .  . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres  . 
Par  121/2  livres 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs 

LES       COMMANDES       SONT       NOM- 
BREUSES    POUR     LES    PEIN- 
TURES    MELANGEES. 
Peintures    melangees   —    D'excellen- 
tes  affaires  ont  ete  faites  sur  le  mar- 
che   des    peintures    preparees    et    sur 
celui    des    specialites.    La    hausse     des 
prix    en    vigueur   depuis    dix   jours    ne 
semble   pas   nuire   aux   affaires. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $8.90  les  190  livres  ,en  paquets 
de  5  livres,  $8.40  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 


.$1.50     $2.00 
.$3.50     $7.00 


Au- 

des- 

sous 

5 

1 

del 

tonnes  tonne  tonne 

$5.00  $5.25  $5.60 

5.15 

5.40 

5.75 

5.85 

6.10 

6.45 

6.10 

6.35 

6.70 

6.35 

6.60 

6.95 

,     8.10 

8.35 

8.70 

i     8.60 

8.85 

9.20 

7.15 

7.40 

7.75 

Liquide-bronze. 
Liquide-bronze,     No    1 
Huile  de  banane,  gall, 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre ..0.11     0.12 

Couleurs  (seches)                     la  livre 
Terre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres  0.09* 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  bruiee,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09* 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.091 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  bruiee,  No  1,  100 

livres 0.9J 

Terre  de  Sienne  bruiee,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert  Imp.  tonnelets  de  100  livres.  .0.25 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25    0.41 

Vert  Brunswick,  100  livres.  0.12    0.14 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres    0.15    0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06    0.10 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur   .= 0.07    0.09 

Rouge  Venitien,  No  1 0.05* 

Noir  fin,  pur  sec 0 .09* 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.15 

Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05*.  0.0( 

Ochre  blanche,  barils 0.03> 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..   0.06    0.10 

Ochre  frangais,  barils 0.0' 

Ochre   sapin,   100   livres    ..0.07    0.0 

Rouge  Super  Magnetic 0.03 

Vermilion 0.4 

Vermilion  anglais 2.5 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
boites  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23    0.3 

Rouge  Indien 0.3 

Jaune  chrome,  pur O.S 

Ochre  d'or,  pur 0.30    0.: 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25    0.! 

Verts,  purs 0.: 

Terres  de  Sienne 0.: 

Terres  d'Ombre 0. 

Bleu  Ultra-marin 0.45    0. 

Bleu  de  Prusse 1. 

Bleu  de   Chine 1. 

Noir  fin 0. 

Noir  ivoire 0. 

Noir  de   peintre  d'enseigne 

pur 0.38    0. 

Noir  de  marine,  5  livres 0.' 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gall  1 


Duralite $7 

Albagloss 4.1 

Code. 

Colle  All-Round  Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.    28 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.    36 

Vitre  Simple    Doi 

epais-      6p 

Les  100  pieds  seur        st 

Au-dessus  de  25  ..   ..$16.80     $2! 

26  a  34 17.80       2' 

35  a  40 ,.18.35      2f 

41  a  50 23.50      » 

51  a  60 24.60      3' 

61  a  70 26.50       3 

71  a  80 29.70      3 

81  a  85 4 

86  a  90 4 

91  a  94 4 

95  a  100 5 

101  a.  105 61 

106  a  110 % 
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Escompte  k  la  caisse,  20  a  25%. 

Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

f.o.b.  Montreal,  Toronto,  London, 
lamilton. 

Glaces  Chaque 
laces  jusqu'a  1  pied 0.80 


laces  de 
Ilaces  de 
Ilaces  de 
'ilaces  de 
jilaces  de 


2  pieds 

3  pieds 

4  pieds 

5  pieds 


0.90 
0.95 
1.15 
1.35 


10  pieds 1.70 

ilaces  de  10  a  12  pieds 175 

ilaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

laces  de  12  a  15  pieds 1-85 

laces  de  15  k  25  pieds 1.95 

laces  de  25  a  50  pieds 2.15 

laces  de  50  a  75  pieds 2.20 

laces  de  75  k  90  pieds 2.25 

laces  de  90  a  100  pieds 2.30 

laces  de  100  a  120  pieds 2.60 

laces  de  120  a  140  pieds 2.90 

laces  de   101   a  110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

laces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3-40 

laces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
laces  de  111  k  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce.  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 

ecouverts   zinc,    $1.45   les   douze   pa- 
quets  de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    Phuile) 

Montreal  Toronto 

nchor,  pur $16.00  $16.30 

rown    Diamond    .     .     .     16.00     16.30 

rown,  pur 16.00 

amsay,  pur 16.00 

reen  Seal 16.00 

[oore,  pur 16.00 

iger,  pur 16.00 

.  P.  W.  Dec,  pur  .    .    .     16.00 
lephant,    veritable    .     .     16.50 

ed  Seal 16.00 

ecorators,  pur   ....     16.00 
.  P.  W.  anglais  .....     16.20 

B.B.    veritable    plomb,    moins 
>nne,  $18.45,   Toronto;    $18.15, 

al.    Lots    d'une    tonne,    moins    5%; 
its  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de  Paris 
n  barils,  environ  600  lbs 
n  kegs  de  250  lbs  ...    . 
jn  barillets,  50  et  100  lbs 

|n  barillets,  25  lbs 0.50 

n  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

1 100  lbs 0.52 

n  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures  preparees 

'^pliant,  blanche 4.95 

lephant,  couleurs 4.55 

H  Anglaise,  blanche 5.05 

H  Anglaise,  couleurs 4.85 

H  a  plancher 4.00 

H,  plancher-vestibule 4.55 

inerve,  blanche 4.90 

inerve,  couleurs 4.60 

rown  Diamond,  blanche 4.38 

■  own  Diamond,  couleurs 4.55 

mown  Diamond,  a  plancher  ..    ..4.00 

i  Presconette,  blanche 3.60 

H  Presconette,  couleurs 3.50 

oore,  couleurs,  nuances 5.00 

oore.  couleurs,  blanches 4.80 

oore,  peinture  egyptienne,  toutes 
couleurs 4  00 


16.30 
16.30 
16.30 
16.30 
16.30 
16.30 
16.80 
16.30 
16.30 
16.50 
d'une 
Mont- 


0.48 
0.48. \ 
0.49 


Moore,  peinture  de  plancher  ..    ..3.85 

Moore,  Sani-flat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..    ..4.30 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C. P. C.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,    a    plan- 
cher   3.75 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.60 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.80 
Martin-Senour,  Newtone.  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4.00 


Sherwin-Williams,   blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,   a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

I'l at  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S..  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S..  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.95 

Mellotone,  couleurs 3.60 

Sanitone.  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  pr6par6es,  blanches   ..    ..4.25 
rcy,  pr6par£es,  couleurs   ..    ..4.50 
f.o.b.  Montreal.  Toronto. 

Shellac. 

Blanc  pur.  gall 5.45     6.15 

Orange   pur.   gall 5.25     5.65 


Fers  a 
Cheval 
MARQUE 
"M.  R.  1«." 


Pas    de    meilleure    qualite 
sur  le  marche 

DEPUIS  la  mise  en  forme  du  fer  et  le  "replia- 
ge"  des  crampons  —  durant  tous  les  procedes 
de  sa  fabrication  jusqu'au  percage  des  trous  pour 
les  clous  —  ces  fers  sont  faits  avec  ce  soin  et  cette 
attention  apportes  au  detail  qui  infailliblement 
assurent  satisfaction  au  marechal-ferrant.  Les 
fers  M.  R.  M.  sont  faciles  a  poser,  leurs  rainures 
faites  avec  precision  et  ils  sont  bien  decoupes. 
Une  inspection  rig'de  a  chacune  des  phases  de 
leur  fabrication  assure  I'uniformite  parfaite. 
ASSUREZ-VOUS      DES      CLIENTS      SATIS- 

FAITS. 

COMMANDEZ    MAINTENANT    VOS    FERS 

M.    R.   M. 

THE  MONTREAL 
ROLLING  MILLS 

co.  ^ 

Montreal,     P.  Q.  ^^- 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et   d'Arthabaska 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'EN  REGISTREM  ENT 
D'ARTHABASKA. 


Du  21   au  26  juillet  1919. 


Vente— J.   B.   Gagnon  a  Henri    Hubert,  p.   409,    Ste-Victoire, 
$1,100,  payees. 

Vente— George   Michel  et  ux.  a  Hercule  Laroche,  p.n.o.  268, 
St-Christophe,    $800,   $600   a/c. 

Manage— Jos.  Leonard  McNeil  et  Mme  Ida  Charest,  separa- 
tion de  biens. 

Obligation— Joseph    Cordeau   a    Cyriac     Brunelle,      %e.    268, 
Bulstrode,   $800. 

Vente— La   Banque   d'Hochelaga   a    Charles    Grosser,    251    et 
autres,  Ste-Victoire,  $5,500,  $500  a/c. 

Testament— Philippe  Frechette  a  Jos.  Henri  Frechette,   275, 
276  et  277,  Horton. 

Testament— Jos.   Henri  Frechette  a  Am6dee   Frechette,   275, 
276  et  277,  Horton. 

Vente— Antoine  Paquet  a  Josaphat  Lampron,  p.n.o.l,  Horton 
et  p.s.e.  121,-  St-L6onard,  $2,000,  $400  a/c. 

Vente— Josaphat   Lampron   a    UldSric   Boucher,    p.n.o.l,    Hor- 
ton et  p.s.e.  121,  St-L6onard,  $2,000,  $400  a/c. 

Vente— Mme  Eugenie  Dionne  a  Olivier  Joyal,  41-23  et  41-24, 
Bulstrode,  $975,  $275  a/c. 

Vente— Ulric  Pellerin  a  Arthur  Pepin,  489,  Warwick,  $1,525, 
$1,000  a/c. 

Vente— Emile  Lemay  a  Ulric  Pellerin,  p.s.o.  159,  St-Chnsto- 
phe,  $1,000  payees. 

Vente— Louis   Desjardins  a  Alfred  Lainesse,   p.   414   Ste-Vic- 
toire,  $555  dues. 

Vente— Jos.  Edmond  Perrault,  au  Dr  Felix  Champagne,   350 
et  351,  Ste-Victoire,  $2,700,  $1,200  a/c. 

Vente  par  licitation— Succ.     Hormisdas   Martel     a   Z6phinn 
Martel,  %n.e.  643,  Warwick,  $2,000,  $1,000  a/c. 

Vente— L^andre    Saint-Onge   a   Arthur   Gaudet,    145,    Ste-Vic- 
toire, $1,000,  $100  a/c. 

Transport— Succ.  J.  B.  Bergeron  a  F.-X.  Paquin,  sur  Benja- 
min Vignault,  $600. 

Vente— J.  M.  O.  Lecomte  et  al.  a  L<§on  Plante,  22,  lie  rang, 
Simpson,  $1,850,  $650  a/c. 

Vente— Placide  Beauchesne  a  Elz6ar  Corriveau,   57,   St-Paul, 
$700,  payees. 

Mariage— J.    Ald<§ric    Laurendeau     et    Mile    Marie      Beatrice 
H6on,  separation  de  biens. 

Vente— Jos.  Alfred  Lamy  a  Joseph  Lacoursiere,  p.  12b,  7e  rg. 
Stanfold,  $625  payees. 

Vente— Joseph  Thibault  a  Andreni  Lanneville,   80  et  autres, 
Princeville,   $1,000,   $300  a/c. 

Bail    a   loyer — Mme    BelzSmire    Bouchard    a    Leopold    Desco- 
teaux,   magasin  sur  p.   331,   Ste-Victoire,   3  ans,   $30  par 

Vente— Arthur  Paquin  a  Freddy  Binette,  378,  379  et  380,  Ste- 
Helene,  $2,200,  $275.00  a/c. 


BUREAU      D'ENREGISTREMENT 
CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 


Semaine  du  22  au  29  juillet 


Obligation— Edmond   Gauthier  a  Elie  Boumansour. 
Jugement— Emile  Leduc  et  al.,  vs  A.  Hamelin  et  al. 
Retrocession— Banque  d'Hochelaga  a  J.  H.  Dansereau. 
Vente — Hypolite  Lepage  a  Narcisse  Lepage. 
Vente — L6on  Beliveau  a  Freddy  Carufel. 
Obligation— Fortunat  Pinsonneault  a  Caisse  Populaire  3-R 
Quittance— J.  W.  Guillemette  a  Fortunat  Pinsonneault. 
Vente— Pierre  Duchaine  a  Com.  d'coles   St-Etienne. 
Obligation— Patrick  Lemerise  a  Moi'se  Panneton. 
Vente— The  Lanct6t  Realty  Co.  a  Dame  Valere  Pouliot. 
Privilege — W.  Ivan  Dagg  vs  Bellefeuille,  Tr^panier,  Lt6e. 
Vente — Georges  V6zina  a  Fernado  Dessureault. 
Obligation— Fernando   Dessureault  a  Nopol<§on   Coutu. 
Vente— Philias  D6ry  a  Thomas  Marcouiller. 
Quittance— The  Shaw.  W.  &  P.  Co.,  a  A.  E.  Guillemette. 
Quittance— The  Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Philemon  Gosselin. 
Vente — Dame  John  Morrow  a  Layrentide  Co.  Ltd. 
Obligation— Dame  J.  A.  H<§roux  a  A.  Lacourse. 
Vente— Wellie  Ricard  a  William  Labreche. 
Vente — Narcisse  Beauchesne  a  Dame  John  Morrow. 
Quittance— Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Euch.  Lacerte. 
Cession — Maria  Boisvert  a  Severe  Boisvert. 
Cession — Adem.  Boisvert  a  Severe  Boisvert. 


Quittance — C.  Carolus  St-Pierre  a  Nazaire  Ricard. 
Quittance — Albert  Rousseau  a  Arthur  Blanchette. 

Quittance — Philippe  Dubois  a  Joseph  Dubois. 
Bail — Sa  Majeste"  a  The  Tidewater  Shipbuilders  Ltd. 
Obligation — L.  Jos.  Lambert  a  Dame  Cyprien  Peltier. 
Vente — Jos.  Lamarche  a  H.  A.  Lamarche. 
Obligation — Philippe  Gouin,  fils  a  Elie  Boumansour. 
Declaration   sociale — Grenier  et   St-Amand. 
Obligation — Joseph  Marchand  a  Philias  et  Maria  Montrfc.i 
Vente — Gecrges  Drew  a  Leopold  Drew  et  al. 
Vente — Benjamin  Lafreniere  a  Leopold  Drew  et  al. 
Vente — V.  X.  Lambert  a  Wellie  Dubuc. 
Obligation — Wellie  Dubuc  a  F.  X.  Lambert. 
Transport — Ludger    Bacon   a    Philippe    Despins. 
Vente — La  Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  Arthur  Pronovt 
Donation  -  Auguste   Desaulniers   a  Albert  Desaulniers. 
Transport — Edouard  Blais  a  Adem  Bellemare. 
Vente — F.  X.  Lambert  a  Edouard  Ladouceur. 
GHigation — Adolphe   Desaulniers  a  Henri  Pellerin. 
Echange — Theobald  Juneau  a  Liboire  Mongrain. 
Obligation — Josaphat  Hamel  a  F.  X.  Lambert. 
Obligation — Albert  Hamel  a  F.  X.  Lambert. 
Obligation — Adolphe  Bolduc  a  Ephrem  Despins. 
Vente — Joseph  Beaupr<§  a  Wilfrid  Fafard. 
Obligation — J.  Adelard  Desaulniers  a  Louis  Laperriere. 
Vente — Georges  Lafontaine  a  Louis  Gauthier. 
Obligation — Edouard  Cote"  a  Maxime  Lemay. 
Obligation — Thomas   Martin   a   Maxime   Lemay. 
Obligation — M<§d6ric  et  Ernest  Dessureault  a  Alexis  St-0 
Vente — Camille  Boisvert  a  Ernest  Boisvert. 
Quittance — Donat  Boucher  a  Ehprem  Matteau. 
Quittance — F.  X.  Lambert  a  Honore"  Lavergne. 
Quittance — F.  X.  Lambert  a  Donat  Martel. 
Quittance — Donat  Martel  a  Adolphe  Bolduc. 
Quittance — Severe  Marcouiller  a  Arsene  Melangon. 
Quittance— Shaw.  Falls  Real  Estate  a  F.  S.  D<§silets. 
Quittance — Joseph  Grenier  a  Arsene  Melangon. 
Vente — Alfred  Blais  a  Joseph  Blais. 
Quittance — Benjamin  Bourgeois  a  Adelard  D6chene. 
Quittance — Pei'cepteur  du  Revenu  a  Succ.  Ths.  Cooke 
Obligation — Ernest  Moreau  a  Dame  Benj.  Bourgeois. 
Obligation — Adelard   Garceau  a  F.  X.  Beauchemin. 
Quittance — Vve  Joseph  Toupin  a  Cyprien  Chartier. 

Quittance — J.  N.  Bourassa  a  Joseph  B6gin. 

Quittance — Josue"   Panneton  a  Zotique  Lamy  . 

Quittance — Adelard   Martin  a   Zotique  Lamy. 
Barantie    hypothecate — Adrien    Raymond    a    HormisdaiC 

rignan. 
Obligation — Alberic   Blanchette   a   Caisse   Populaire  3-R 
Quittance — Joseph  Leclerc  a  Adrien  Raymond. 
Obligation — Jos.  N.  Ducharme  a  Ernest  Sarnois. 


CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 


Semaine  du  22  au  29  juillet 


JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 


Daly  et  Morin  Ltd  vs  J.  B.  White.  $60.19. 

Athanase  Boisvert  vs  Augustin  Tremblay.  $34.13. 
The  Wm.  Gray-Sons-Campbell  Ltd.  vs  Victor  Perron 
Perreault.  $77.60. 

Arthur  Beausoleil  vs   Telesphore  B6dard.   $35.00. 

Joseph  Dionne  vs  Metric  St-Jean.  $15.09. 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE   26   JU  i- 


Comte  d'Arthabaska. 


ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 


Francis  Beaulieu  vs  Alfred  Desrochers,  de  Ste-Julie,  l!\to 
P.  U.  Garneau  vs  Corp.  de  paroisse  St-Norbert  d'Arth'a 

$800.00. 
Napoleon  Gr<§goire  vs  Alfred  Brunelle,  de  St-R6mi  de  'I 
D.  Roger  vs  J.  Gagne\  de  Victoriaville,  $767. 
Fonderie  de  Plessisville  vs  Jeffrey  Deshaies,  de  St-lJ 

$180.00. 
Edouard  Plourde  vs  Wilfrid  Matton,  de  East  Angus,  U 
Hector  Allie  vs   Hector   Bastarache,   des   Trois-Rivie  a, 

fendeur   et   Dame     Emilie   Houle,     de    Ste-Brigi1> 

Saults,  action  en  licitation,  $4,500.00. 


:. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


ctave    Lacroix    vs    J.    E.    Charron, 
Montreal,  $533. 
E.  Jeannotte  vs  S.  A.  Girouard,  La 
Minerve,  01,517. 
Shugar  vs  M.  Goldfarb,  Montreal, 

>8l. 

[erchants     Bk  vs   Hyman     ISruneau, 

/m.  Goldman,  Reliable  Kimono  Co., 
Montreal,  $8,726. 

B.  Lapointe  vs  I.  J.  Lavoie,  Mont- 
real, $1,095. 

Trottier  vs  J.  B.  Mandeville,  Mont- 
real, $203. 

I.  Cadot  vs  E.  Suzanneau,  Montreal, 
$400. 

Ime  Christos  Koonas  vs  Estate  De- 
metries  P.  Zacharacos,  Montreal, 
$9,710. 

jHliott  &  Co.  vs  H.  A.  Clement,  Monl 
real,  $130. 

iault  Bros.  Co.   Ltd.  vs   Sam   Rlchler 

i  Jacob,  Montreal,  $704. 

I  G.  Valiquette  Lt6e  vs  J.  A.  Labre- 
che,  Montreal,  $156. 

\  J.  Griffin  vs  Christie  Clothing  Co, 
Ltd.,  Montreal,  $61. 

{.  N.  Taylor  vs  J.  Axler,  Willie  Chirk, 
Frank   Axler,    Montreal,    $5:>!i. 

Cheo.  Rheaume  vs  Leo  Bombardier, 
Verdun,  $392. 

4ike  Adam  vs  Antony  Soltip,  Mont- 
real, $200.  * 

V.  D.  Tessier  vs  Mme  M.  A.  Rousseau, 
Montreal,   lere  classe. 

'.  .  Wilson  vs  P.  A.  Dansereau,  M.D., 
St-Louis  de  Gonzague,   $3,634. 

tfathilde  Labelle  vs  T<k>.  Sigouin, 
Montreal,  $201. 

W.  Kilgour  vs  R.  Lafortune,  Raw- 
don,  $479. 

^mes,  Holden  &  McCready  Ltd.  vs 
Ferd.  Sauve,  Vilmontet  Sta.,  $640. 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


r.  Cattarinich  vs  Ls  Leclair,  $55. 
«•  Gauthier  vs  Frs.  Verrette,  $37. 

I  Deland  vs  E.  A.  Myette,  $88. 
A  Fortier  vs  Osias  Massy,  $26. 
'■  H.  Mailloux  vs  A.  Gervais    $9 
Ingersoll  Pack.  Co.  vs  M.  Girard,  $25 
A.  Bechard  vs  Nap.  Lapointe,  $15 
A  Bechard  vs  Viateur  Benard,  $19 
P-  Boyer  vs  Ant.  Byette,  $11 


P.  M.  Beaudoin  vs  E.  Sarrasin,  $35. 
J.  R.  Lalonde  vs  J.  A.  L.  Desaulnier, 

$22. 
N.  G.  Valiquette  Ltee  vs  M.  E.  Pag6. 

$48. 
J.   M.  Aird  Ltd.  vs  veuve  A.  Laflam- 

me,  $24. 
Can.   Building   Co.   vs   New   Era   Mfg. 

Co.,  $34. 
E.  Lussier  vs  E.  Beauchamp,  $10. 
J.  E.  Montpetit  vs  C.  Laprade,  $13. 
Cohen's  Ltd  vs  E.  Paquette,  $60. 
C.    \V.   Lindsay  Ltd.  vs  G.  Ward,  $21. 
A.    Chabot   vs   G.   Paquette,   $10. 
X.   Clement  vs  T.   Redmond,  $43. 
Vve  Jos.  Dumoulin  vs  E.  Moreau,  $10. 
O.  Desourdy  vs  J.  A.  Beaulieu,   $57. 
K.    Mount  vs  A.   Malo,   $26. 
W.  Bouraasa  et  al.  vs  S.  Beaudry,  $27. 
G.  Gagnon  vs  Wm.  Mitchell,  $40. 
P.   \.  Fortier  vs  c.  w    Chappell,  $58. 
J.   Pageau  vs  Alb.  Brossard,  $26. 
J.  Pageau  vs  I.  Bazinet,  $42. 
.J.    Pageau   vs   Gedeon   Pare,   $13. 
P.  T.   LegarS  Ltee  vs  J.  Toupin,  $13. 
I".   E.   Lalanne  vs  A.   Latin,  $50. 
K    Chapleau  vs  C.  Therrien,  jr,  $67. 
Beaudoin     Ltee     vs     Jos.     Bonneville 

alias   Collin.  $47. 
Beaudoin  Lt6e  vs  Jean  Chart  rand.  $13 
Beaudoin   Ltee  vs  Pat  Maher,  jr,  $49. 
L.  Mallette  vs  Nap.  Roch,  $72. 
L.  Desrochers  vs  E.  Duchesne,  $80. 
A.    Marchand   vs   Laval    Park  Amuse- 
ment Co.,  $v8. 
.1    V.  Lapierre  vs  A.  E.  Charron,  $23. 
S.   Malo  et   fils   vs   Oscar  Desjanlins. 

$76. 
\Y.    Legault    vs    Henri   Ouimet.    Xomi- 

ningue,   $30. 
M.  L.  II.  &   P.  Co.  vs  W.  Whalen,  La- 
chine,  $48. 


AVIS     DE     DIVIDENDE 


Au  Bon  March.,  Regd.,  Thetford  Mi- 
nes, un  premier  et  dernier  dividen- 
de,  payable  le  4  aout  par  B^langer 
et  Begin,  curateurs. 

Geo.  Amself  of  Asbestos,  un  premier 
et  dernier  dividende,  payable  le  12 
aout  par  E.  St-Amour,  curateur. 

Nestor  Beauchemin,  de  Lachine.  E. 
St-Amour,  curateur. 

Rosario  Labarie,  Montreal.  E.  St- 
Amour,  curateur. 

Upper  Larbine  Road  et  N.  D.  G.  Land 


Co.  Ltd.,  un  premier  et  dernier  ai- 
vidende.  payable  le  11  aout  par 
Oscar  Beauchamp,  Montreal,  cura- 
teur. 
Toll  and  Manufacturing  Co.  Ltd., 
Montreal,  un  premier  et  dernl-r  di- 
vidende, payable  le  11  aout.  par 
Austin  C.  Stead,  Montreal,  cura- 
teur. 


COMPAGNIES       PROVINCIALES 


Administration    Limited.,    Outremont, 

$5,000.00. 
Canadian    Liquor    Co..   Ltd..    Montreal, 

$20,000. 
Construction    Ltd,    Montreal.    $20,000. 
Cosmopolitan    Graphophone    &    Piano 

Co.   Ltd  .   Montreal,   $10,000. 
E.  Champagne  Ltd..  Montreal.  $75,000. 
Hawthorne   Club   Ltd.,    Montreal,   $10,- 

000. 

Imbeau  Freres,  Ltd..  Montreal   -:' 

J.   H.   Sears.   Ltd  .   Montreal.   $50,000. 
L.   G.     St-Jean     Co.,     Ltd.,     Montreal, 

$100,000. 
Le    Club      Amerique    Canadian      Ltd. 

.Montreal.    Sin. 000. 
Longshoremen's      Social    Club      inc.. 

Montreal,    $20,000. 
.Maison       Bouchard       Inc.       Montreal. 

$20,000. 
Quinlan.    Robertson    A    Jasmin    Ltd., 

$500,000. 
Si  Maurice    Cold   Storage   Ltd.,   Trois- 

Rivieres,  $100,000. 
St-Omer  Lumber  Ltd.,  Quebec,  $75,000 


ABANDON    JUDICIAIRE 


Par  Samuel  Berger,  Montreal.  Albert 
Lamarre,  gardien   provisoire. 


AUTORISEE     A     FAIRE     AFFAIRES 


Appleford    Counter    Check    Book    Co. 
Ltd. 


DEMANDES    EN    SEPARATION    DE 
DE    BIENS 


Selphride   Desmarais,   Montreal,  vs   J. 
T.  Benoit. 
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VENTES    PAR     HUiSSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive    en   dernier   lieu. 

L.  Siminovitch  vs  R.  Kaprista,  7  aout, 

10  a.m.,    462   Rivard,   Robitaille. 
Lamarre  et  Cie.,   Lt<§e  vs   Stan.   Pare 

jr.,    S   aout,    10   a  m.,    1372   des    Prai- 
ries,   Sault   Recollet.   Bouchard. 
J.  A.  Benoit  et  al.,  vs  L.  D.  Belanger. 

11  aout.   10   a.m.,   371   Ste-Catherine. 
Maisonneuve,    Bouchard. 

Eugene  Laurin  vs  Henri  Lapierre,  11 
aout,  10  a.m.,.  146  de  la  Roche, 
Brossard. 

A.  Drouin  et  Cie.  vs  E.  H.  Hayes,  11 
aofit,  10  a.m.,  381  St-Urbain,  Bros- 
sard. 

E.  R.  Bernard  vs  Arthur  Gauthier,  ler 
aout,  10  a.m.,  83  Pontiac,  Brossard. 

Ramsays  Ltd.  vs  H.  E.  Spicer,  4  aout, 
11  a.m.,  756  St-Joseph,  Lachine. 
Brossard. 

B.  Steinhouse  vs  J.  E.  Pelletier,  4 
aout,  11  a.m.,  344  4e  avenue,  Rose- 
mont,  Brossard. 

W.   Drouin  et  Cie.  vs  Armand  Delor- 


me,  4  aout,  10  a.m.,  124  Dubreuil, 
Brossard. 

J.  A.  Beauchamp  vs  Pille  de  Mont- 
real. 8  aout,  11  a.m.,  1192  Azilda. 
Champagne. 

Romeo  Ladouceur  vs  Ls  Jette,  4  aout, 

I  p.m.,  1574  Chabot,  Brossard. 
Bessie  Nelson  vs  Maison  Charles  Ltee 

4  aout,  11  a.m.,  608  Ste-Catherine  E, 

Proulx. 
C.   D.  Lindsay  Ltd.  vs  Mme  Y.  Roy,  5 

aout,    11    a.m.,    1045    Cadieux.      La- 
pierre. 
M.  Bahen  es  qual  vs  Chas.  Heath,    4 

aout,    10    a.m.,    56    St-Henri.    Lafon- 

taine. 
M.  Bahen  es  qual  vs  Chas.  Heath,    4 

aout,    11    a.m.,    2104    Boyer,    Lafon- 

taine. 
H.  Levine  vs  J.  Williams,   8  aout,   10 

a.m.,    288    Hamilton.    Lauzon. 
Garmaise  Inc.  vs  J.  Filion,  5  aout,   10 

a.m.,    696    Casgrain,   Lauzon. 
A.  Feldman  vs   M.  L.   Morris,   5  aout, 

II  a.m.,  4266  Western,  Lauzon. 

St.  Lawrence  Yacht  Co.,  Ltd.  vs  E.  G. 

Rendell,    6    aout,    11    a.m.,      Dorval, 

Marsan. 
Raoul  Dubois  vs  Jos.  Bastien,  30  juil- 

let,    11    a.m.,    652    Van    Home,    Des- 

marais. 


Emery  Ferland  vs  Emery  Laporte,  3( 

juillet,  1  p.m.,  493  Wellington,  Des 

marais. 
J.  A.  Lefebvre  vs  A.  Marcotte,  7  aout 

11   a.m.,   21   Prince  George,   Desma 

rais. 
A  Rouleau  vs   H.   Boucher,   6  aout, 

p.m.,   41  Letourneau,  Desmarais. 
A.  Rouleau  vs   S.   Sylvain,  6  aout,  1 

a.m.,   8  Ruelle  Perrault,  Desmarai; 
Pictor  Bovet  vs  J.  B.  Nadon,  6  aou 

10  a.m.,  1154  Ontario  E,  Desmarai: 
Sam.  Leavitt  vs  J.  Lawrence,  5  aou 

11  a.m.,   2709  Chabot,  Lauzon. 

J.  A.  Primeau  vs  O.  H.  Clavel,  6  aou 
10  a.m.,   325   St-Zotique,  Lauzon.    j 


CURATEURS 


Ferdinand   Sauve\  de  Villemontel,  I 

faivre    et.    Gagnon,    de    Quebec,   i 

rateurs. 
Myer  Lawson,  Montreal,  Paul  L.  Ti 

geon,   curateurs. 
Francis    Dumouchel,    Montreal,   A. 

Chalifour,  curateur. 
E.  Bourbeau  et  Frere,  Montreal,  C 

Sylvestre,  curateur. 
R.    Smith    King's    Express    Co.,    Ma 

real,  E.  St-Amour,  curateur. 


Table  Alphabetique   des   Annonces 


Abbey  Salt  Co.  ...  9 
American  Pad  ....  61 
Anchor  Cap  &  Closure  11 
Assurance  Mt-Royal.  64 

Baker,  Walter  &  Cie .  20 
Banque  d'Hochelaga.  62 
Banque  Nationale  .  .  62 
Banque  Provinciale.     62 

Barnett  &  Co 58 

Black  Watch  ....  34 
British   Colonial  Fire 

Ins 64 

Brandram-Henderson 

Couverture 

Brodeur,  A 20 

Brodie  &  Harvie ...    20 

Canada  Life  Assurance 
Co 64 

Canada  Foundries.    .    62 

Canada  Starch, 

Couverture 

Canada  Steamship 

Lines 66 

Canadian   Polishes 
Ltd 21 

Canadian  Poster   .    .    45 

Circle  Bar  Knitting, 

Couverture 


Cie  d'Assurance  Mutuel- 
le  du  Commerce.   ,    64 
Cie  de  Tabac  Mont- 
calm   38 

Charbonneau  Ltee.   .    15 

Clark,  Win 17 

Cluett,  Peabody  &  Co.  66 
Connor  &  Son,  J.  H.  60 

Connors  Bros 22 

Copenhagen 41 

Cote  et  Lapointe  .  .  20 
Couillard,  Auguste.   .    64 

Dominion  Canners  Co., 

Ltd 3 

Duffy,  J.  J.,  &  Co.  .   .    21 

Eddy  Co 9 

Fairbanks,  N.  K.  .  .  18 
Fontaine,  Henri  ...    20 

Gagnon,  P.  A 64 

Garand,    Terroux   & 

Cie  . 64 

Genest  &  Genest  .  .  19 
Gemdron  Mfg.  Co. 

(H.  &  M.) 58 

Georgia    Turpentine 

Co 5<j 

Gonthier  et  Midgley.  64 


Heinz 21 

Imperial  Tobacco  .    .  23 

Jonas  &  Cie,  H.  .   .   .  5 

Kearney  Bros 19 

Kellogg  W.  K.  Cereal 

Co 13 

King  Paper  Box  ...  10 

La  Prevoyance   ...  64 

Lea  &  Perrin  ....  18 

Lemesurier   Tobacco  39 

Leslie  &  Co.,  A.-C.   .  59 

Liverpool-Manitoba  .  64 

Long,  R.  G 66 

MacDonald,    W.    C, 

Regd.,  In 39 

Mathieu  (Cie  J.-L.)   .  9 

McArthur,  A 59 

Montreal  Nut  & 

Brockerage  ....  16 

Morrissette,  Nap.   .    .  22 

Maxwells  Ltd 61 

Montbriand,  L.-R.  .   .  64 
Montreal  Biscuits  Co.  19 
National  Cash  Regis- 
ter    8 


Nation     Breweries, 

Ltd 16  et|7 

Nova  Scotia  Steel  Co.  2 


Ottawa  Paint  Works, 

Couvert  'e 
Oval  Dish  Wood .   . 

Palmolive  Co.  .   . 
Paquet  et  Bonnier. 
Parker  Broom  Co.   M 
Poulin  &  Cie  .    .   .   .1 


Ramsay  Paints 
Roy,  Henri  .    . 


6 
2 

St.  William  Fruit  Pre 

servers  

Seagram,  Jos.  .   .  . 

Simms 

Smalls 

Stanway  &  Hutchin 
Stauntons,  Ltd.  .   .  j 
Steel  Co.  of  Canadn 
Still,  J.  H.,  Mfg.  C(  ' 
Sun  Life  of  Canada 

Trudel  et  Guillet  .  >: 

Wagstaffe  Ltd.  .  . 
Western  Ass.  Co.  . 
Williams  Co.,  J.-H.    I 


'. 
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LA  CONSTRUCTION 


CAP    DE    LA    MADELEINE 

Residence  de  $8,000  pour  Pierre 
Rockefort. 

Residence  et  logements  de  $6,000 
pour  Majoric  Arcand,  sur  la  route  na- 
tionale. 

Residence  de  $7,000  pour  Jos.  Le- 
febvre,  Pont  St-Maurice.  Le  proprie- 
taire  a  besoin  d'epinette  de  1  pouce, 
de  brique,  de  quincaillerie  et  de  pein- 
ture. 

Academie  de  $70,000  pres  de  l'egli- 
se  paroissiale.  Architecte,  J.  Caron, 
Trois-Rivieres. 

DONNACONA 

MaKasin  et  edifice  a  bureaux  (!<■ 
$25,000  pour  Delisle  el  Floyd.  Le  con- 
trat  a  ete  accords  et  les  travaux  doi- 
vent  commencer  bientftt. 

LACHINE 

Residence,  sur  la  56me  Avenue 
pour  O.  Sutherland.  Le  proprietaire 
surveillera  tous  les  travaux  ot  il  ache- 
tera  tous  les  materiaux. 

LEVIS 

Kabrique  de  $5,000  sur  la  rue  Com- 
merciale  pour  la  Levis  Files  Co..  rue 
Commerciale. 

KENOGAMI 

Usine  a  pouvoir  sur  la  riviere  Ship- 
shaw  pour  la    Price    Bros    Co.     Cette 

usine    developpera    15,1 II.    P.    Les 

travaux  doivent    commencer  dans  en- 
viron un  mois.  I 

MONTREAL 

Magasin  et  3  logenicnts  de  $8,000. 
679  rue  Lagauchetiere  est  pour  Mine 
C.  Galarno.  Le  travail  sera  fait  a  la 
journee. 

Reparations  a  un  edifice  a  bureaux, 
90  rue  St-Jacques,  pour  Jean  Versail- 
les.    Les  travaux  sont  commences. 

Additions  k  un  edifice,  $150,000.  sur 
la  rue  Bleury  pour  Wilders   Limited. 
325  rue  Bleury.  Les  travaux  ne  seront 
|  pas  commences  avant  1920. 

Bungalow  de  $25,000  a  la  Pointe- 
aux-Trembles  pour  Albert   Hudon. 

Residences  (4  plain-pieds)  de  $10,- 
000  sur  la  rue  Demontigny  est  pour 
Noel  Lavoie,  629  Des  Ormeaux.  Le 
proprietaire   achetera   les    materiaux. 

Modifications  a  une  residence.  $12.- 
000,  724  avenue  Belmont,  Westmount 
pour  Asher  Pierre. 
'  2  residences  sur  l'avenue  North- 
cliffe  pour  la  Federal  Construction 
Co.  Ltd.,  gerant,  J.  B.  Baillargeon,  329 
rue  Ontario  est. 

9  residences,  sur  la  rue  Joliette,  en- 
tre  les  rues  Sherbrooke  et  Hochelaga 
Pour  la  succession  F.  X.  Brazeau    Ar- 

St-UuSnt8-   W"   DUP1'^    15   ,JOUl™1 


Modifications  a  un  edifice  a  bu- 
reaux, $35,000,  angle  des  rues  St-Jac- 
ques et  St-Frs.-Xavier,  pour  McDou- 
gall  et  Cowans.  95  rue  Notre-Dame 
ouest. 

Entrepot      de    $30,000    rue      St-Paul 
ouest   pour  Martin  el   Stewart.  117  ru 
Duke.     Le  contrat  a  ete  accord^ 
les  travaux  doivent  commencer  bier- 
tot. 

4  residences  de  $5,500  cbacune    *ur 
l'avenue    Northcliffe,    Notre-Dame 
'■i dee,    pour   la     '•  deral    Constrw  tior. 
Co.,     Limited.  Gerant.     J    B.  Baillar- 
geon, 329  rue  Ontario  est. 

4  residences  de  $4,000  chacune  i  ur 
une      .Marlowe.     Notre-Dame     de 
Grace  pour  J.   P.  Tremblay,   293    ive- 
nue  Prud'homme. 

2  residences  ii  families)  de 
chacune    sur    l'avenue      Old    Orchard 
pour     fj,    Beaupre,    661    rue     s<  Paul 
ouest.   Le   travail   sei'a    tail    a   la   jour- 
nee. 

Reparations  a  2  residences,  $10,000, 
205  rue  rjnlversite"  pour  Charles  Char- 
ter, 202  rue  University. 

2   residences   (dai  I  detachei  s)    $1 
"•'it.  sur  l'avenue   Eapton   pom     John 
MacGregar,  en  arriere  du   No    10 
Closse, 

Kcole   St-Edouard,    $100  000   sur   les 
rues   St  Denis     et    Beaubien     pour  la 
Commission    des    Ecolea    Catholiqi 
87  rue  Ste-Catherne  ouest.   Sec-tree., 
X    Lafontaine, 

Modifications  el  additions  a  un  ma- 
gasin  el  a  line  resilience.  $2,800,  991 
boulevard  St-Laurent  pour  Solomon 
Weiser,  991    boulevard   St-Laurent. 

Additions    a     des     boutiques.     -7." 

usines  Vouville,  sur  la  rue  Si-Denis 
pour  la  Montreal  Tramways  Co.  Tons 
les  materiaux  out   ete  ach( 

2  magasins  de  $4,000  chacun,  sur  la 
rue   Beaubien   pour  Lemire  el    Lacha- 

pelle.    2362    rue    Si-Denis. 

■I      residences      (12     plainpicdsl      de 

$211.11110  sur  la  rue  Ville-Marie,  quar- 
tier  Mercier  pour  The  Viau  Home 
Land  Co ..  Ltd  .  chambre  23,  !"7  rue 
St-Jacques. 

4  residences  de  $16,000  sur  l'ave- 
nue .Marlowe  pour  J.  P.  Tremblay.  292 

avenue   Prud'homme      Les   materiaux 

no  sont    pas  encore  achetes. 

4  cottages  de  $6,000  chacun  sur 
l'avenue  Champagneur  pour  a.  Beau- 
Chemin  et  Cie..  4.r>0   Pare   Lafontaine. 

Presbytere     d'environ     $25,000.     an- 
gle des  avenues   Marsolais   el    Outre- 
mont.    pour    la    paroisse    de    Sto-M 
leine  d'Outremont. 

Residence  de  $8,000  sur  l'avenue  de 
l'Epee  pour  Jos.  E.  Tessier,  1259  rue 
St-Hubert,  [/entrepreneur  achetera 
tOUS    les    materiaux. 

OUTREMONT 

Residence  de  $10,000  sur  l'avenue 
llarland  pour  J.  O.  Lavergne,  7.r>l 
avenue  Hartland.  L'entrepreneur 
achetera   tous   les   maieriaux. 


Residence  de  $7,000.  sur  l'avenue 
de  l'Epee  pour  X.  Archambault,  52 
rue   St-Jacques. 

PORT  ALFRED 

le    residences    de    $144,000    pour    la 
Societe   de   Construction    ouvriere 
Chicoutimi.  Gerant.  H.   E.  Joron 

20    residences      de    s'T2.nni)    pour      la 
Societe   de   Construction    Ouvrien 
Chicoutimi.   Gerant.    H.    E.   Joron. 

QUEBEC 

Jardin   d'hiver  de    $20,000    pour 
Soeurs  Franciscaines,  lis  Grande    \l- 
iee.   Sujperieure,    Revde   Soeur     Marie 

de    Slo-lienoite. 

Residence   di  I     sur   l'avenue 

Bougainville,  pour  Louis  Glrard,  1 
avenue  Bougainville.  Le  travail  sera 
fait    a   la  join  i. 

SAINTS-ANGES 

Egllse  de  $70,000  pour  la   parois 

Rev.  J.  A.  Provencber. 

ST-JACQUES    L'ACHIGAN 

Pineai..    tabrique     et    magasin     de 
"un  pour  la   n.  Duys  Tobacco  Co 
Gerant,   E    N.  Cusson. 

SHAWINIGAN     FALLS 

MagaBin   el    bureaux  de   $15, sur 

la  rue  Principale  pour,  C.  il    Flamand. 
isin   i  i    residences     de    $10  000 
59  avenue  de   la   Station,   pom-  c.    F. 
Fontaine. 

isldence  de  $10,000  sur 
la  rue  Principale  pour  Philippe  Lord. 
Hotel  Royal. 

Magasin    et    residence    de    $10,000,    •">."' 

avenue    ne    la    Station    pour    Tancrede 
Poirier. 

Garage  de  $22,000  pour  A.  E.  Guil- 
lemette,  Shawinigan  Falls. 

Magasin  et  residence  de  $10,000  sur 
l'avenue  de  la   Station   pour    \     Poirier, 

Edifice   a    bureaux    de    "Shi p0Ur 

Gigaire  et  Bourassa. 

.Magasin  et  residence  de  $12,000 
pour    Jos.    Ducbarine 

Magasin      et    residence     de    $12,1 

sur  l'avenue  de  la  Station,  pour  Mi 
Yannah. 

TROISRIVIERES 

idence  de  $5.0no  pour  la  Canada 
Iron  Corporation.  Tout  le  travail  sera 
fait   a   la  journee 

Logements  de  $8,1 an  Pan    Lanc- 

Icl    pour  Jos.  Goulel,  46  rue  Cook. 

Banque  do  $15,000  sur  l'avenue  La- 
vioiette  et   la   rue   St-Maurice   pour  la 
Hank    of    Commerce,    rue    Pes    Foi 
Trois-Rivieres 

Logements  de  $.">.iinu  stir  la  rue  St- 
Maurice  pour  la  Canada  Iron  Foun- 
dries   Ltd..    Trois-Kivicn  s. 
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LA  SITUATION  DU  TABAC  EN  ALLEMAGNE. 


(Suite  de  la  page  42.) 

L'association  des  Planteurs  de  Tabac  du  Pala- 
tinat  a  petitionne  aupres  du  gouvernement  pour 
que  des  restrictions  soient  placees  sur  les  nouveaux 
venus  dans  la  culture  du  tabac.  lis  disent  que  la 
superficie  plantee  en  tabac  doit  etre  reduite  a  celle 
des  annees  normales.  Les  fermiers  craignent  evi- 
demment  que  les  prix  ne  tombent  si  la  plantation 
du  tabac  continue  a  augmenter  dans  les  propor- 
tions actuelles.  Les  planteurs  de  tabac  disent  que 
la  culture  des  produits  alimentaires  ne  doit  pas 
etre  negligee  et  ils  abandonnent  genereusement 
cette  culture  aux  autres  tandis  qu'ils  battent  mon- 
naie  sur  l'herbe  a  Nicot. 

Le  rapport*  annuel  d'une  des  plus  grosses  ma- 
nufactures d'Allemagne,  sinon  de  la  plus  impor- 
tante,  illustre  d'une  facon  saisissante  les  condi- 
tions presentes.  La  Georg.  A.  Jasmatzl  Stock  Co., 
de  Dresde,  Saxe,  ayant  des  succursales  dans  toutes 
les  parties  de  l'Allemagne  fut  reduite  a  l'usage  de 
30  pour  cent  du  tabac  employe  avant  fevrier  de 
l'an  dernier.  Ensuite  la  quantite  a  employer  fut 
reduite  de  15  pour  100;  puis  une  autre  reduction 
en  novembre  dernier,  cette  fois  de  35  pour  100  fut 
ordonnee  par  les  autorites,  et  le  ler  fevrier  1919, 
une  troisieme  reduction,  celle-la  de  20  pour  100 
fut  decretee.  Cette  compagnie,  dit  le  rapport,  cessa 
d'employer  des  melanges  et  fut  incapable  d'appro- 


visionner  ses  clients.  Les  profits  de  la  maison  s'e 
leverent  a  6,970,000  marks,  contre  8,390,000  Tan- 
nee  precedente.  Le  dividende  fut  fixe  a  5  pour  100 
sur  le  privilegie  et  25  pour  100  sur  les  actions  d'ori- 
gine.  La  compagnie  engagea  environ  4  millions  de 
marks  dans  une  combinaison  d'achat  de  tabac  pom 
acquerir  un  lot  de  tabac  emmagasine  en  Bulgarie 

Le  mark  allemand,  deprecie  comme  il  l'est  au 
jourd'hui,  est  un  des  obstacles  les  plus  serieux  ai 
commerce.  Avant  la  guerre  on  pouvait  obteni 
pour  un  dollar  americain  4.20  marks,  a  present  oi 
en  a  13. 

Les  pays  frontieres  prennent  avantage  de  1; 
situation  et  passent  en  contrebande  du  tabac  ei 
Allemagne.  La  Suisse  recemment  augmenta  1 
quantite  permise  par  personne  entrant  en  Allema 
gne  a  100  grammes.  En  Suisse,  il  y  a  egalemer 
manque  de  tabac,  mais  le  franc  Suisse  maintient  s 
valeur  dans  l'echange  international,  ce  qui  marqi 
une  difference. 

Alors  qu'une  personne  venant  de  Suisse  et  ei 
trant  en  Allemagne  n'a  droit  d'avoir  que  100  gran 
mes  de  tabac  sur  elle,  celle  allant  en  France  ou  < 
Italie  peut  en  prendre  dix  fois  autant,  soit  un  kil 
gramme. 

Les    manufacturiers    et    ouvriers    Suisses   o 
d'un  commun  accord  adopte    la  journee  de    huj. 
heures  sans  reduction  de  paye.    Ce  nouveau  sysl 
me  a  commence  le  5  mai.    II  affecte  12,000  maiji 
dans  l'industrie  du  tabac. 


UN  LOQUET  de  PORTE  de  GRANGE 

Que  les  Clients  Recherchent 

Fort,  durable,  joli  et  commode.  II  se  pose  facilement  a  n'importe  quelle  por- 
te.  II  est  muni  de  deux  poignees  permettant  de  fermer  ou  d'ouvrir  la  porte 
de  l'un  ou  de  l'autre  cote.  Ce  loquet  tiendra  une  porte  ou  une  barriere  fer- 
mee  ou  ouverte.  Fini  emaille  avec  boulons  faits  au  tour.  Garanti.  Un  arti- 
cle de  vente  rapide  et  profitable. 

Nous  fabriquons  aussi  des  velocipedes,  des  voitures  "Express",  des  charret- ' 
tes  et  des  brouettes  pour  enfants,  des  accessoires  de  s«lle  de  bain  et  de  la ! 
quincaillerie.  Ecrivez  pour  avoir  des  prix  et  des  renseignements  au  sujet  j 

de  n'importe  laquelle  de  nos  lignes. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  LIMITED 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


FABRIQUE   DE   LIMES    BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 

Douze  M6dailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE   EN   1895 

MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 


Catalogue  envoye  gratuitement  sur  demande  a  toute  personne  interess6e  dans  le  commerce  de&  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe 

Propriete  exploitee   par  la  Nicholson   File  Co. 


/ant  aux  annoncegrs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE" 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plorub, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  qualite. 

Demandez    notre   carte   des   couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia   Turpentine   Co. 

Terebenthine,    huile    a    pelnture,    blanc    de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clarke MONTREAL 


TOLES    GALVANISEES 
de  LYSAGHT 

fr'A*AAMM 


•Ql'EE'NS 


HEAD" 


Sans  egales  pour  la  qualite 
A.  C.  Leslie  &  Co.,  Limited 

MONTREAL. 
Seuls  Agents  pour  le  Canadw 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  prStes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille.  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronne" 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &    CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:    82   Rue    McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:    Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Qu6. 


La  Compagnie  SIMMS 

Fait  des  Balais  amsi  que  des  Brosses  3 

et  nous  fabriquons  d'aussi  bons  balais  que  nous  fa- 
briquons  de  bonnes  brosses. 

Le  nom  "Simms"  veut  dire  qualite  garantie,  qu'il 
s'agisse  de  la  brosse  la  plus  dispendieuse  ou  du 
balais  le  meilleur  marche. 

Nous  fabriquons  tons  les  articles  qui  entrent  dans  la 
categorie  des  balais,  des  pinceaux  et  des  brosses  -— 
pour  tous  les  genres  de  metiers  au  Canada. 
Dites-nous  le  genre  de  balais  et  de  brosses  que  vous 
pouvez  vendre  et  nous  vous  demontrerons  pourquoi 
il  y  a  un  aiissi  gros  profit  pour  vous  dans  la  vente 
de  la  ligne  "Simms". 

ECRIVKZ  POUR  AVOIH   NOTRE  LISTE  DE  PRIX 

S.  SIMMS  &  CO.,  Ltd 

SAINT-JEAN,  N.-B. 

Succursales  a  Montreal,  Toronto,   London. 
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Laissez-nous  vous  aider  a  fai 
de  plus  grosses  affaires  en  19 


La  Machine  a  Laver 
"Beaver"  de  Connor. 
C'est    une  merveille  ! 


Crampons  "C" 
de  Williams 

Superieurement  forges 
au  marteau  mecanique 

ILS  SUPPORTENT  LA  TENSION 

Choisissez  le  crampon  qui  s'a- 
dapte  le  mieux  a  vos  besoins  — 
il  y  a  un  Crampon  "Williams" 
repondant  a  tous  besoins. 
"Vulcan"  de  "Williams"  -pour 
Service  pesant  —  11  dimensions, 
de^a  \2'A". 

"Agrippa"  de  "Williams"  —  pour 
Service  moyen  —  7  dimensions, 
de  4  a  18". 

"Service  Leger"de  "Williams" — 
8  dimensions  de  2  a  12". 


! 


AVEZ-VOUS    entendu     parler    des    Machines    a 
Laver      "Connor"  ?      La   ligne  qui   se   vend   le 
mieux  et  la  plus  moderne  sur  le  Marche  Canadien. 

Plusieurs  modeles,  soit  Electriques,  soit  a  Moteur, 
a  Gaz,  a  Pouvoir  d'eau  ou  a  Main.  Aussi  Tordeu- 
ses,  Supports,  Planches  a  repasser  et  a  petrir, 
Barattes,  etc. 

Si  vous  etes  anxieux  de  faire  de  gros  profits  et  des 
ventes  rapides,  ecrivez-nous  pour  prix  et  cond'tions. 
Nous  avons  une  proposition  a  vous  faire. 


J.  H.  CONNOR  &  SON 

OTTAWA,  ONT. 


La  force  d'une  hache  depe 
autant  de  son  manche  que 
sa  tete. 


d 


Brochure    sur  demande 

J.    H.     Williams    &    Co. 

"La  forge   a   marteau   mecanique" 

112  rue  Richards  Brooklyn,  N.Y. 

Representants   Canadiens 

THE    CANADIAN  FAIRBANKS  MORSE  CO. 

Montreal    et    Quebec 


LES  MANCHES  DE  STIIL 

— vous   donneront    un    outil    de   travail    plus  fortpai 
les    MANCHES    DE    STILL   sont   faits   des   meiljw 
bois  canadiens. 
La  vente  des 

MANCHES    DE    STILL 

surpassent  de  beaucoup  celles  de  toutes  les  a  I 
marques. 

II  y  a  une  raison  a  cela. 

Manches  de  hache,  de  pique,  de  marteau  I 
clume  et  de  marteau  ordinaire,  manches  Cant  o 
et  Peavie,  aussi  manches  de  fourche  a  foin. 

La  vente  des  STILL'S  est  payante.  Voici  les  3i 
de  leurs  marques:  "EMPIRE",  IMPERIAL",  "F  E 
LESS"  et  "CHAMPION." 

J.  H.  STILL  Mfg.Cc 

ST-THOMAS        -       -        ONTA: 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 


XXXII  — No  31 


I  se  Vend  a  Viie! 


e  Tranche- Aliments 

"HOME  65" 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  ler  aotit  1919. 


6T 


parce  que  vous   pouvez 
lement  dfSmontrer  i 
ients  que  c'est  1'ar 
le    le    plus     uti- 
qu'ils   peuvent 
v-oir  dans  leur 
aisine. 


perbement 
ni 

apeau  her 
metique  a  l'eau 

Fait    au   Canada 

Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner  en  tout  temps. 


4AXWELLS    LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


Citrons  en  Relations ! 

vous  la  connaitrez,  plus  vous  serez  convain- 
ue  la 

PEINTURE 


GANTS      DE      COTON 


Molns  cher  qu'un  fouet  et 

mellleur  pour  votre  cheval 
Un  cheval  avec  l'encolure  ou  l'e- 
paule  contusionnee,  ecorchfie  et 
echauffSe  ne  peut  gagner  son  avoi- 
ne.  Le  fouetter  ne  peut  qu'aug- 
menter  sa  soufCrance.  Vous  pou- 
vez prevenir  semblable  blessure 
pour  moins  que  le  prix  d'un  bon 
fouet.  Garnissez  votre  fidele  ani- 
mal de  TAPATCO  —  la  bourrure 
avec  notre 

Nouveau   Crochet  d'Attache 

Patente 

(ne  se  trouve  que  sur  les  Bourru- 

res  faites  par  nous) 
II  fournit  une  attache  qui  tient  et 
qui  empeche  de  se  defaire. 

Les  Bourrures  a  Collier 
remplies  de  notre  materiel  de 
bourrure  special  sont  meilleures 
que  n'importe  lesquelles.  Elles 
sont  douces,  souples.  absorbantes. 
Elles  servent  de  garantie  contre 
les  epaules  sensibles. 

Les  Gants  de  Coton  Marque 
TAPATCO 
sont  de  quality  supe- 
rieure  et  faciles  k 
vendre.  lis  se  tien- 
nent  et  donnent  sa- 
tisfaction sous  le 
plus  dur  service.  II 
n'en  est  pas  de  meil- 
leurs  pour  usage  aux 
champs,  au  jardin  ou 
a  l'ateller. 

Faits  avec  poignets 
et  gantelets  trlcotes 
ou  i  bande.  pesanteur 
legere,  moyenne  ou  ele- 
vee.  Gants  et  Mitaines 
en  Jersey  de  couleur 
Tan,  Oxford  et  Ar- 
doise.  Aussi  gants  gar- 
nis  de  cuir. 
Commandez-en  a  votre 

marchand   en   gros. 

THE  AMERICAN  PAD 

&    TEXTILE    CO. 

CHATHAM.    ONT. 


la  ligne  logique  qu'il  faut  tenir. 

I  relations  commerciales  nous  sont  profitables 
)us  deux  sous  ce  rapport :  nous  vous  vendons 
PEINTURE     RAMSAY,     et     vous     vendez     la 

I'NTURE    RAMSAY    a    vos    clients,    parce    que 

it— 

'La  Peinture  Correcte  pour  Peindre  Correc- 
tement" 

ivez  pour  notre  proposition  mutuelle. 

L  RAMSAY  &  SON  COMPANY 

|abricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842. 
*ONTO       MONTREAL        VANCOUVER 


On  tient  a  avoir  les 

PAPIERS  A  TAPI8SER  STAUNTON 

parce  qu'ils  donnent  une  toilette  nonvelle  aux  mm  -  de 
la  inaison  ft  qu'ils  mettent  dans  cbaqae  piece  an 
atmosphere  de  contort  et  de  gaiete.  Ces  papists  oflrent 
tout  ce  qu'il  y  a  de  mieuz  en  fait  de  tapisseries  avec 
toutes  les  quality's  au  cboiz. 

Les  Papiers  "Tout  Ropes"  Staunton 


se  gagnent  de  nouveaux  amis  chaque  fois  qu'ils  sont 
employes  et  ils  attirent  des  clients  nouveaux  aux  mnga- 
sins  qui  les  vendent. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricant*  de  papiers  a  tapissrr 
TORONTO 

Salles   de    ventes    a    Montreal  :    Chambre    310,    edifies 
Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONOEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  no: 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE   AUBER 

est   tres   propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 

I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  plus  bas  taux. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 

MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere   a   Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


BANQUE  PROViNCiAU 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000, 

CAPITAL  PAYE   ET  SURPLUS  (au  31  dec.  1917)   ..    ..     1,760,1 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 21 ,600, | 

82  Succursales  dans  les  Provinces  du  Quebec,  de  l'Ontario  et 
Nouveau- Brunswick. 

CONSEIL  D' AD  MINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  H.  LAPORTE,  C.P.,  de  la  maison 

porte-Martin     limitee,     administrateur     du     Credit     for 

iranco-canadien. 
Vice-President:   W.-F.  CARSLEY,  eapitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,   administrateur  I 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M..  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Oif 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de   I'll 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  lap 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beau  i 

min  limitee. 
M.    M.    CHEVALIER,    directeur   general    Credit    foncier   fra|: 

canadien. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 
(Commissaires-censeurs) 
President:  l'hon.  sir  ALEXANDRE  LACOSTE,  C.R.,  ex-jus ' 

chef  de  la  cour  du  banc  du  roi. 
Vice-President:    L'HON.    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre  I 
portefeuille   dans   le   gouvernement   de    Quebec,    adminij' 
teur  "Montreal  Light,  Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 
M.   S.-J.-B.   ROLLAND,   president  de  la  Cie  de  Papier  Ro 


BUREAU-CHEF 
Directeur-general,   M.  TANCREDE  BIENVENU. 
Secretaire,  M.  J. -A.  TURCOT     Inspecteur  en  Chef, 
Chef  Departement  de  Credit,  M.  M.  LAI 

M.  C.-A.  ROY  Inspecteur, 

M.  ALEX-  BC 
Auditeurs  representant  les  Actionnaires 
J£.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LARUE,  Qi 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,00(  DC 

Capital   verse  et  fonds  de   reserve 7,80(  DO 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,00( 

DIRECTEURS:  

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B6ique,   vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wi 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-gen6ral. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 


r 


I   SOCIAL:    MONTREAL    (112  rue   Saint-Jaci)» 

Bureau  Principal:   95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  g6rant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux  de  Quartiers 

Tout  d6pot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  u 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  paye"  den 
fois  par  ann6e  un  int^rGt  au  taux  de  3%  l'a 

La  Banque  emet  des'LETTRES  DE  CREDIT  C  < 
LAIRES  et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvi 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  8 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des 
MENTS  TELEGRAPHIQTJES  sur  les  principa.les 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissemer 
lui  sont  conned,  et  fait  remise  promptement  au  pi 
taux  de  change 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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FINANCES 


LA  SITUATION   DU  CHANGE   ETRANGER. 


Les  fonds  de  New- York  continuent  a  etre  en 
usse  a  Montreal.  Vendredi  dernier  ils  avaient 
itiqucrnent  monte  a  prime  de  4  pour  cent  com- 
j-ativement  a  3  pour  cent  le  14  juillet.  Samedi  ils 
sont  negocies  a  prime  de  4  pom  cent  et  4  1-64  p. 
>t  lun;!i  ils  atteignaient  4  1-32  pour  cent. 
Pour  le  moment  Ton  n'entrevoit  dans  les  cercles 
nciers  aucun  facteur  qui  puisse  en  provoquer  le 
ihissement  et  c'est  pourquoi  Ton  s'abstient  de 
•e  des  predictions  dans  un  sens  ou  dans  un  au- 
La  situation  ne  laisse  pas  cependant  que  de 
ivoqucr  une  certaine  anxiete. 

Pendant  ce  temps  la  situation  du  change  de  la 
re  sterling  parait  s'ameliorer,  elle  se  negociait 
uii  a  demande  de  4.35  a  4.35-Yi  et  par  cables  de 
6  a  4.3(i:;|.  Cette  amelioration  parait  confirmer 
pinion  emise  a  Vancouver,  par  Sir  John  Aird  que 
livre  sterling  monterait  bientot  a  $4.50  aux  Etats- 
is.  Les  autres  changes  ne  presentaient  hier  a 
w-York  aucun  changement  important  si  ce  n'est 
e  le  franc  etait  encore  en  baisse.  A  l'ouverture 
franc  etait  cote  a  7.17  a  demande  et  7.15  par  ca- 
is.  Les  lires  etaient  a  8.60  a  demande  et  8.56  pal- 
sies, etc. 

Le  change  tie   Rio  sur  le  marche  de  Londres 
lit  de  1  Id.   19.32  par  milreis. 


EMPRUNT  ANGLAIS 


L'annonce  qu'un  syndicat  de  banquiers  s'est 
nstitue  pour  faire  a  TAngleterre  un  credit  d'un 
Uiard  qui  lui  permettra  d'acheter  le  coton  dont 
e  a  besoin  a  cree  une  tres  vive  imi)ression  dans 
milieux  financiers  et  commerciaux.  Le  premier 
mltat  de  cette  avance  sera  de  stabiliser  le  oours 
la  Uvre  st<  vi 'i:g. 

On  annonco  que  le  syndidcat  est  constituo  pr«r 

P.  Morgan,  la  Guarantee  Trust  Co.  et  Equitable 

Co.      De  tres  important  banauiers  out  ete 

is  et   on  a  tout  lieu  de  croire  qu'ils  entre- 

|nt  dans  la  combinaison  d'ici  un  jour  ou  deux.    Ce 

('(lit  est  le  plus  important  qui  ait  ete  ouvert  jus- 

f  ici  par  des  banques  privees  a  un  client,  fut-il  une 

ice  du  rang  de  lAngleterre.     On  concoit  la 

[issance   financiere  du  consortium  des  banquiers 

yorkais  en  passe  de  se  consulter. 


LE  CONGRES  INDUSTRIEL   NATIONAL. 


septembre  prochain.  Le  programme  ue  ce  congres 
est  le  suivant: 

(1)  Consideration  de  la  question  de  desirabi- 
lite  d'unification  et  de  coordination  des  lois  existan- 
tes  du  travail  du  parlement  federal  et  des  legislatu- 
res provinciales,  et  consideration  de  toutes  nouvel- 
les  lois  du  travail  qui  sont  jugees  necessaires. 

(2)  Consideration  (a)  du  droit  des  employes  de 
s'organiser;  (b)  reconnaissance  des  unions  ouvrie- 
res;  (c)  le  droit  des  employes  d'acheter  collective- 
ment. 

(3)  Consideration  de  la  recommandation  de 
la  Commission  Royale  sur  les  relations  industrielles 
en  ce  qui  a  trait  aux  heures  de  travail. 

(5)  Consideration  des  lois  des  salaires  mini- 
ma. 

(6)  Consideration  de  la  recommandation  de 
la  Commission  Royale  sur  les  relations  industrielles 

que  les  declarations  de  la  commission  soient  mises 
en  pratique  dans  tout  travail  controle  par  le  gou- 
vernement  ou  les  principes  de  direction  d6mocrati- 
que  peuvent  etre  appliques. 

(7)  Consideration  des  resolutions  relatives  a 
tous  autres  points  Importants  du  rapport  de  la 
Commission  Royale. 

(8)  Consideration  des  termes  du  travail  du 
Traite  de  I'aix. 

(9)  Consideration   de  toutes  autres    proposi- 
tions qui  puissent  etres  faites  portant  sur  les  r 
tions  (Mitre  patrons  et  employes. 


A  la  suite  de  l'assemblee  tenue  a  Ottawa  la  se- 

ame  passee  par  le  sous-comite  du  travail  du  comi- 

de  reconstruction  et  de  developpement  du  cabi- 

■,  le  gouvernement  a  annonce  qu'une  conference 

'Idustrielle  nationale  serait  tenue  a  uttawa  le  11 


NOTES  PERSONNELLES 


M.  J.  M.  Grills,  a  ete  nomme  commissaire  indus- 
triel  pour  la  ville  de  Trenton.  Ontario. 

M.  K  A  \lac.\utt.  tresorier  de  la  Sun  Life  As- 
surance company  est  alle  passer  deux  mois  en  An- 
gleterre. 

Sir  Lomer  Gouin,  premier  ministre  de  la  Pro- 
vince de  Quebec  a  ete  elu  directeur  de  la  Mutual 
Life  Insurance  Company  of  ('anada. 

Sir  Donald  Mann  et  Sir  Oeorge  Bury  se  fixeront 
en  Colombie  Anglaise  ou  ils  s'engageront  active- 
nient  dans  les  affaires. 

M.  C,  0.  Mahoney  a  ete  nomme  secretaire  de  la 
Mission  Canadienne  du  Commerce,  a  Washington, 
en  succession  de  M.  G.  W.  Bayne  qui  a  demission- 
ne. 

M.  Guy  Tombs,  de  Montreal,  quittera  les  Che- 
mins  de  Fer  du  Gouvernement  Canadien  a  la  fin  de 
ce  mois  pour  devenir  gerant  de  transport  pour  les 
industries  de  pulpe  et  de  papier  du  Canada. 

M.  Victor  Ross  a  ete  elu  directeur  et  vice-pre- 
sident de  la  International  Petroleum  Company,  Li- 
mited, en  succession  de  feu  l'hon.  W.  J.  Hanna.  II 
a  ete  egalement  elu  directeur  de  l'Imperial  Oil  Com- 
pany Limited. 
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Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

"La  Prevoyance"  emet  une  Police  de 
Garantie  pour  Gerants,  Comptables, 
Caissiers,  Commis,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a  commission,  qui  abolit  la 
pratique  equivoque  et  surannee  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  assure  le  patron  contre 
toute  perte  occasionnee  par  les  dS- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employes.  "La  Prevoyance"  emet 
aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  Societes  de  Bien- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  tous 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "-La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie   Inst.    Comptable.      Comptable 
Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10   rue   St-Frs-Xavier,     -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLEY" 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

S50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


La   Compagnie  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre   I'lncendie 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179   rue  Glrouard,   Saint- Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR     DE 
Ferronnerie     et     Qulncaillerle,     Verres 

a   Vltres,   Pelnture,   etc. 
Specialite;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon..  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de   Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main   7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs,  Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.  -  R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


bolide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  mod' 
nes,  soutenues  par  un  record, 
interrompu  de  traitements  eq 
tables  a  regard  de  ses  deti 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a 
Sun  Life  of  Canada  un  progi 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  p 
que  double  dans  les  sept  den 
res  annees  et  ont  plus  que  tri 
dans  les  onze  dernieres  arm* 
Aujourd'hui,  elles  depassent  jj 
loin  celles  de  toute  compag  3 
canadienne  d'assurance-vie.    1 

Sun  Lift  of 

SIEGE  SOOALiMONTREAl 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre  le  Feu,  Aasipc 
Marines,  d'Automobiles,  contri'E 
plosion,     I'Emeute,     la     Desc 
tlon  Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela   de    ..    ..  $7,0C» 
Bureau    Principal:    TORON  i 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  geni 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secr{ 
Succursale  de    Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRl 
ROBT.  BICKERDIKEI* 


rf 


BRITISH 
COLONI4L 

FIRE      I  NSURA  ( 

COMPANY 

MONTREAL  j 

Capital   Autorise 

$2,000,pO.OO 

Capital  Souscrit 

$1,000Dt 

Capital  Verse     $247)1* 
Actif  $1,019|r 

Passif  (Reserve) 

$139111 1 

Theodore    Meunler,    Direct 
B.  A.  Charlebols,  Sous-  ■ 


GARAND,  TERROUJt 

Banqulers  et  Court'  • 
48    rue    Notre-Dame    O.,*(ontrea 


En  ecrlvant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  ».v.p. 
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ASSURANCES 

iRTEE  ECONOMIQUE  DES  PERTES  PAR 
LE  FEU. 


Pertes  per  capita  par  le  feu  en  differents  pays. 


eurs  effets  sur  la  population. — La  destruction 
feu  d'une  propirte    quelconque  assuree    est 
sition  d'une  taxe  sur  chacun  des  assures,  et- 
initive,  sur  chaque  habitant  du  Canada.    L'as- 
se  contre  l'incendie  n'est  pas  autre  chose  qu'u- 
iluation  nationale  du  cout  des  dommages  cau- 
ir  l'incendie.     La  moitie  des  primes  percues 
mboursee  en  payement  des  pertes  encourues. 
impagmes  d 'assurance  retiennent  l'autre  moi- 
iur  depenses  d'operation  et  profit.    Si  le  nom- 
3s  feux  est  excessif,  ou  s'il  survient  des  con- 
tions,  comme  celle  de  Toronto  en  1904,  ou  les 
ignies  d'assurance  ont  du  debourser  a  la  ville 
10,000  on  peut  dire  que  tout  le  pays  a  contri- 
rebatir  Toronto.    C'est  cette  solidarity,  sous 
d'assurance  contre  le  feu,  qui  aide  les  incen- 
se relever  de  leurs  pertes. 
haque  personne  du  Canada  est  tenue  de  con- 
r  directement  ou  indirectement  sa  part  de  la 
La  plupart  des  assures  sont  sous  l'impres- 
iiue  les  frais  d'assurance  contre  le  feu  ne  sont 
:  chose  que  le  montant  de  la  prime  qu'ils  do-:- 
Dayer  pour  les  polices  qui  leur  ont  ete  donnees. 
more,  generalement  que  le  prix  de  chaque  ar- 
ihecessaire  a  l'existence,  est  greve  d'une  partis 
jomnies  payees  pour  l'assurance  contre  le  feu. 
lira  impot  indirect  dont  la  proportion  est  diffi- 
ji  determiner.     Le  consommateur    le  paie    in- 
■lemment,  et    volontiers.      Le  prix    d'un    pain 
e  chez  le  marchand  detailleur,  porte  le  cout 
insurance  sur  les  edifices  et  les  effets  du  de- 
ar, du  boulanger,  de  l'entrepot  ae  larlne,  de  la 
iterie  et  des  entrepots  a  grain.    De  cette  manie- 
jacun  contribue  sa  quote-part  pour  defrayer  le 
Ide  l'assurance.    Une  part  du  travail  et  de  l'in- 
|ie  represente     done  l'effort     improductif  qui 
libue  a  restaurer  des  valeurs  detruites  par  ne- 
jiice.     La  destruction  par  le  feu,  chaque  arn^- 
fillions  de  dollars    de  valeur    creee    accroit  le 
i  de  l'existence;  c'est  done  une  question  d'une 
rtance  primordiale  pour  toute  la  population. 
Pertes  par  le  feu  en  pays  etrangers.  —  Si  Ton 
buvait  eviter  les  pertes  par  le  feu  au  Canada. 
srait  inutile  de  parler  de  reforme.     Mais  si  Ton 
1  un  coup  d'oeil  sur  les  pertes  subies  par  les  au- 
'Ipays,  on  reconnaitra  qu'il  est  possible  d'ame- 
f  la  situation.    Des  rapports  speciaux,  recueillis 
|e    Xational  Board    of  Fire    Underwriters    des 
^-Unis,  montrent    que  la  moyenne    des  pertes 
'capita,  en  quatorze  pays  d'Europe,  pendant  J*, 
jde  de  1912-1915,  etait  de  $0.71,  et,  aux  Etats- 
.  de  $2.26.    Pendant  les  memes  annees,  la  perte 
•pine  per  capita  en  cinquante    six  ville    cana- 
pes, s'est  elevee  a  $2.96  per  capita.    Le  tableau 
unt  indique  les  rapports  respectifs  de    chaque 


Pays 

CANADA        .    . 

Etats-Unis   .    .    . 
[les    Philippines, 

Ecosse 

Es]  agni    .    .    .    . 
Afrique  <lu  Sud. 
Belgique   .    .    .    , 
Iiussie    .... 
France   .... 

Hawaii 

Angleterre   .    . 
Norvege       .    .    . 

italie 

.1  i  pon 

Irl.inile 

C 

Suede   

Autriche  .    .    .    . 
Allemagne   .    .    . 

Suisse 

Pays-Baa    .    .    . 
Perte  ajinue 
Etats-Unis  et   I 
Pays  d']  urepi 

Tons   les    uit  us 


Nombre  de  villes 
ayant  fait  rai 
1912     1913     1914     1915 


Pert. 
1912     1913 


56 
300 


1 
2 
6 

12 
1 

3 


56 

298 
I 
3 

1 

1 


1 

11 
1 
~> 
3 
2 
1 
1 
4 
S 
1 
1 


56 

298 

1 

1 
1 

1 

1 
3 


10 

2 

1 
1 
4 
1 
1 


56 

333 

1 

3 

1 


2.74 
2.55 


0.49 


0.69 

0.84 
0.84 

0.54 

0.69 

0.57 

0.13 
0.30 
0.20 
0.04 
0.18 


3.22 
2 .  25 
4.41 
0.36 
2.30 

1.36 
0.89 
0.49 

0.33 
0.32 
0.25 
0.59 
0.28 
0 .  30 
"  74 
0.25 

0.16 

0.11 


le  feu 

1914 

3.38 

2.32 

1.28 

5.35 

0.15 

1.77 

1.19 

0.63 

0.67 
0.48 

0.37 
fl.44 
0.39 

0.42 
"17 
0.19 
0.07 


per  capita 
1915    Moy. 


0.95 

1.02 

1.03 

0.72 

o.r.r. 

0.58 
0.20 

0.  19 

0.14 


lie  moyenne  per   capita : 

'anada 


pays 


(2.96 

2.26 
2.23 
1.95 

1.86 
1.77 
1  .  02 
0.97 

n.74 

n.Gi 

0.53 
0.51 
0.45 
0.  n 

ii.  12 

0.28 

11.13 
I'.ll 

0.71 
1.13 


Suivant  ces  donnees  les  pertes  moyennes  au 
Canada  sont  presque  quatre  fois  plus  lourdes  que 
celles  a 'Europe.  Mais,  comme  la  comparaison  ne 
mentionne  que  les  plus  grandes  villes,  les  chiffres 
touinis  ne  repr^senteraienl  pas  exactement  la  si- 
tuation gr  iir  rale. 

Des  statistiques  recueillies  sur  un  certain  nom- 
bre de  villes  (TEurope  et  du  Canada,  avec  popula- 
tion inferieure  a  4,000,  montrent  que,  de  1910  a 
1!H  t.  I<s  nertes  du  Canada  etaient  seize  fois  plus 
elevees.  Cette  enorme  difference  s'explique  en 
grande  partie  par  la  nature  des  materiaux  de  cons- 
truction, et  par  le  fait  que  le  Canada  possede  par 
capita  une  plus  grande  valeur  en  propriete  exposee 
au  feu.  Plusieurs  industries  importantes  sont  si- 
tiu'M's  dans  les  petites  villes  du  Canada.  Elle  sum 
souvent  la  seule  raison  de  l'existence  d'une  ville,  et, 
advenant  leur  destruction  par  le  feu,  la  perte  per 
capita  de  cette  ville  s'eleve  extraordinairement  au- 
dessus  de  toute  moyenne  normale  du  pays.  Cue 
qualification  quelque  pen  semblable  devrait  accom- 
pagner  toute  tentative  de  comparer  les  donnees  des 
pertes  canadiennes  a  celles  des  pays  etrangers.  Le 
fait  que  les  valeurs  exposees  sont  approximative- 
ment  quatre  fois  plus  clevces  au  Canada  qu'en  Eu- 
rope nous  porte  evidemment  a  conclure  que  les  me- 
mes causes  d'incendie  produiront,  suivant  toute 
probabilite,  des  pertes  quatre  fois  plus  fortes.  Mais 
ce  n'est  pas  une  raison  pour  excuser  les  pertes  que 
nous  eprouvons  par  le  feu;  seulement,  c'est  un  fait 
que  Ton  est  expose  a  passer  facilement  sous  silen- 
ce, quand  on  etablit  des  comparaisons. 

La  veritable  difference,  qui  existe  entre  les  per- 
tes subies  par  le  Canada  et  les  pays  etrangers,  se 
degage  mieux  en  comparant  la  frequence  et  l'eten- 
due  des  dommages  du  feu.  Les  statistiques  que  Ton 
possede  irontrent  qu'au  Canada  on  compte  un  feu 
par  600  habitants  et  en  Europe  un  seul  par  3,000 
personnes.  C'est-a-dire  que  ce  pays  serait  cinq  fois 
plus  expose  au  feu  que  les  pays  d'Europe. 
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"MONROE"    un 

FAUX-COL   ARROV 

Poul' 

CLUETT,   PEABODY  &  CO.       OP   CANADA,   LIMIT 
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Peintures 

et 

Vernis 

o.p.  w. 

Pour  toutes  les  fins. 

"Sauvez  la  surface  et  vous 
sauvez  tout." 

Peinture  et  Vernis. 


Lignes  O.P.W. 
Enregistrees  et  Protegees 

intures  pures  de  la  marque  O.P.W. 
intures  a  planchers  de  la  marque  O.P.W. 
intures  a   murs  de   la   marque   O.P.W. 
rnis  Jas-Per-ite  pour  I'exterieur. 
il  dur  Jas-Per-ite  a  I'huile. 
il  a  planchers  Jas-Per-ite. 
Jleurs  laques  Jas-per-Lac. 
;a"ls  Jas-per-Lac. 

"nb  anglais  O.P.W.  pour  decorateurs. 
mb  Pur  O.P.W.  pour  decorateurs. 
iparations  a  la  creoline  O.P.W.  pour  bardeaux. 
pleurs  laquees  et  a  I'huile  O.P.W. 
esto",  preparation  pour  enlever  la  peinture  et  le  vernis. 

ITTAWA  PAINT  WORKS  LIMITED 

UMUFACTURIERS     OTTAWA 

CANADA 
Un  vendeur  dans  chaque  ville  de  la  vallee  de  I'Ottawa 
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SUGGESTIONS  POUR 
DESSERTS  D'ETE 


Vos  clientes  aiment  toujours  a  rece- 
voir  des  suggestions  pour  leurs  des- 
serts d'ete,  lorsque  les  poudings  pe- 
sants  et  riches  ne  sont  pas  en  f  aveur. 

C'est  le  temps  pour  vous  de  doubler 
et  de  tripler  vos  ventes  du 

BENSON'S 

CELEBRATED         _ 

CORN  STARCH 

Sur  le  paquet  vos  clientes  trouveront 
111  une  douzaine  de manieres demployer 
^llfw  le  Benson,  entre  autres  pour  blanc 
^Ipj  mangers,  flans  et  creme  a  la  glace. 
3Bf  Dites  a  vos  clientes  de  f aire  l'essai  de  i 
^mM  ces  recettes  et  elles  reviendront  sou- 
ill 1  ven*  ac"le^:er  ^u  Benson. 

Wm\         La    purete   et    la    haute    qualite   du 
^wvl        Benson  sont  la  meilleure  garantie  de 
\\       la  demande  ininterrompue. 

The  Canada  Starch  Co.f 

Limited. 

Montreal. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LA 

NOUVELLE 

ASSOCIEE 

Certains  marchands  parlent  de  la  depense  de  I'achat 
de  nouvelles  balances.  lis  sont  peut-etre  dans  le 
vrai,  mais  tous  les  marchands  qui  ont  achete  une 
Balance  Dayton  ne  la  considerent  pas  une  depense. 
C'est  le  meilleur  appareil  dans  le  magasin  pour  sau- 
ver  du  temps  et  du  travail.  C'est  I'appareil  le  meil- 
leur marche  que  vous  ayez  encore  achete  pour  le  prix 
si  vous  considerez  le  modele,  son  materiel  et  le  tra- 
vail qu'il  fait. 

LA   BALANCE  AUTOMATIQUE   DAYTON 

Vous  donne  une  pesee  rapide  et  calcule  le  prix  instantanement.      El  le  vous  evite   les  dispendieuses  "pesees  trop  fortes".     Son 
tableau  des  prix  est  gros  et  se  lit  rapidement.  , 

SA    LUMIERE     ELECTRIQUE    ANNONCE    VOS    MAR- 
S' c'est  une   Dayton  —  elle  est  CHANDISES,   NON    PAS    LA    BALANCE.  Les    produits    Dayton    sont   faits    au 
correcte.  Canada. 
Nous    fabriquons     des    douzaines    de    modeies    pour   fins   diverses.     Chaque   Dayton   est  parfaite.      Permettez-nous 

de  vous  envoyer  notre  catalogue. 

DAYTON  COMPUTING  SCALES 

Avenues  Royce  et  Campbell,  Toronto,  Ont. 
58,  rue  Notre-Dame  Est, 

MONTREAL. 
Division     International     Business     Machines     Co.,     Limited.       Aussi     fabricants     des 
•RANK    E.   MUTTON,  Enregistreurs  de  temps  International  et  des  machines  a  calculer 

Vice-president  et  gerant  general.  Hollerith  a  I'electricite. 
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AUX  EPICIERS  de  la  PROVINCE  de  QUEBEC 

Confitures  pures  au  sucre  et  aux  fruits 


A  des  prix  attrayants 


Nous  vous  conseillons  fortement  de  ne  pas  acheter  toutes  les  confitures 
pures  aux  fruits  qu'il  vous  faut  avant  d'avoir  eu  l'occasion  de  voir  et 
de  faire  l'examen  de  tous  les  produits  de  la  ligne  WELCH. 

Nos  voyageurs  visiteront  rapidement  toutes  les  parties  de  la  province 
et,  en  attendant,  votre  marchand  de  gros  sera  fier  de  vous  approvisionner. 


DIMENSIONS 

Pot  de  verre  de  15  onces   . 
Boites  de  fer-blanc  de  4  lbs 

Pot  de  verre  de  15  onces   . 
Boites  de  fer-blanc  de  4  lbs 

Pot  de-verre  de  15  onces   . 
Boites  de  fer-blanc  de  4  lbs 

Pot  de  verre  de  15  onces   . 
Boites  de  fer-blanc  de  4  lbs 

Pot  de  verre  de  15  onces   . 
Pot  de  verre  de  9  onces  .  . 

Boites  No  1 

Boites  No  2 

Boites  No  2y2 

Boites  de  4  lbs 

Seaux  de  fer-blanc  de  15  lbs 


VARIETfcS 

"Raisin-Framboises" 
"Raisin-Framboises" 

"Raisin-Cassis"   .  .  . 
"Raisin-Cassis"   .  .  . 

"Peches"  

"Peches" 

"Prunes" 

"Prunes" 


"Grapelade" 

"Grapelade" 

"Grapelade" 

"Grapelade" 

"Grapelade" 

"Grapelade" 10.00 

"Grapelade"  (la  livre)         .20 


Prix  la 

douzaine 

$  3.50 
11.00 

3.50 
11.00 

3.15 
10.00 

3.15 
10.00 

3.15 
2.20 

2.25 

4.37i/2 

6.25 


Prix  au  detail, 
le  pot  ou  la  boite 

$0.40 
1.20 

.40 
1.20 

.35 
1.10 

.35 
1.10 

.35 
.25 

.25 

.50 

.70 

1.10 


Depuis  cinquante  ans.la  Compagnie  Welch  fabrique  et  vend  avec  succes  le 
"Welch's  Grape  Juice",  le  jus  pur  et  non  fermente  de  raisin  Concord. 
Nos  confitures  ont  la  qualite  habituelle  des  produits  Welch  et  elles  sont 
fabriquees  suivant  le  procede  Welch  qui  conserve  la  saveur  naturelle  du 
fruit  Toutes  nos  varietes — prunes,  peches,  raisin  et  cassis  sans  pepins  ni 
pelures  ainsi  que  notre  confiture  raisin-framboises — different  tellement 
des  confitures  ordinaires  qu'elles  ne  manqueront  pas  de  plaire  a  votre 
clientele. 

THE  WELCH  COMPANY  Limits 

ST.  CATHARINES,  OrsT. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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SOUPE  AUX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 


tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 


le 


mon 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  mart  hand  de  gros 
ou  ecrivez  dlrectement 


Dominion  Caimers,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


En    *crivant    aux    annonceurs.   mentlonnez   "Le    Prix    Courant",   «.v-p. 
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Pour  Habituer  le  Public  a 
Manger  plus  de  Macaroni 


Notre  nouveau  livre  de   cuisi- 
ne ;  nous  l'envoyons  gratis 
a  vos  clients. 


Jusqu'a  ces  dernieres  annees  la  menagere  cana- 
dienne,  en  general,  ne  servait  du  macaroni  qu'une 
fois,peut-etre  par  semaine,  au  lieu  de  tous  les  jours. 
Catelli  a  change  tout  cela~ et  Catelli  continue  son 
oeuvre  avec  plus  dardeur  que  jamais  dans  la  nou- 
velle  campagne  de  publicite  qui  est  a  faire  du 


HIRONDELLE 

C  ATELLI 

du  Spaghetti,  du  Vermicelle,  des  Coquilles,  Alphabets,  Nouilles  de  Catelli  un  mets  ayar 
sa  place  tous  les  jours  de  la  semaine.  Catelli  est  a  enseigner  au  public,  comme  la  chos 
n'a  jamais  ete  faite  auparavant,  que  les  pates  alimentaires  Hirondelle,  Macaroni  etc 
ont  plus  de  veritable  valeur  nutritive  que  la  viande,  le  poisson,  les  oeufs  frais,  la  creme,  I 
poulet  du  printemps  et  le  pain  fait  a  la  maison. 

Catelli  fait  du  Macaroni  un  plat  aussi  populaire  que  le  gruau  du  matin. 

Catelli  enseigne  aux  femmes  comment  le  faire  cuire  avec  son  nouveau  livre  de  cuisii 
contenant  115  recettes.  Des  annonces  sont  publiees  dans  toutes  les  parties  du  Canacj 
et  les  femmes,  d'Halifax  a  Victoria,  voudront  avoir  les  marques  de  Catelli  maintenant  f 
tout  le  temps. 

Prenez  en  stock  le  Catelli.  Demandez  quelques  exemplaires  de  notre  nouveau  liv  J 
de  cuisine  que  vous  pourrez  donner  a  vos  bons  clients,  ou  encore  envoyez-nous  ler 
nom  et  adresse  et  nous  leurenverrons  le  livre  directement. 

La  Cie  C.  H.  Catelli,  Limite* 

MONTREAL 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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POUR  LE  TEMPS  DES  CHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

^"OTECTED  BY  A  ^sp^o 
[»«DE  MARK, ENTERED  ACCOBD 
nNr6,  T0  ACT  OF  PABLIAMtJ 
fH  CANADA  IN  THE  YEAR  ONE 
JHOUSAND  EIGHT  HUND»L« 
,ND  SEVENTY-FOUR   BY 

ROSENHEIM     8.    -ION**- 
^E  OFFICE  OF  THE  MIN'JIV 
SERICULTURE  UNDER   N^ 
»?L  0  533  IN  THE  TRADE  ««R 

SJ  J1 '«  MANUFACTURING  °£ 
WlllUSS  SELLING  l«"T*n  ?ME 
7Uu  .8E  PROSECUTED  TO 
ULl-  EXTENT  OF  THE   LA* 


^WtMESS/A/4 
LEMONADE  POWDER 


Rosenheim  &JONAS 


!• 


-XT*:  Do 
MONTREAL 


*OST  PRACTICAL  THlNC 


ro"  EVENING  PARTIES 

fk    A ANQ  FAMILY  t)SE_, . 


i 


TOUT   EPICIER    DEVRAIT   SE    PREMUNIR    DE    LA    FAMEUSE 


POUDRE  UBONAPE  M 


INA 


ET  DE  LA  NON  MOINS  FAMEUSE  POUDRE  ORANGEADE  "MESSINA" 

QUI  PERMETTENT  DE  PREPARER  LES  PLUS  DELICIEUSES    BOISSONS   ET   LES 

PLUS    HYGIENIQUES. 

Les  Poudres  "Messina" 

vous  seronl  demandees  constammont  cet  etc,  car  voila  plus  de  1~>  ana  qu'elles  soul  employees  et 
appreciees  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1ST  I  que  la  marque  de  fabrique  des  Poudres  MESSINA 
a  etc  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  ea(  devenue  la  grande  favorite  pour 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade  et  Orangeade. 

Economiques  et  Faciles  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  pent  faire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade  on  oran- 
geade. Pour  preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de 
cette  poudre  dans  un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LES  POUDRES  MESSINA,  POUR  ETRE  PRET  A  RE- 

PONDRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 

Maison  fondee  en  1870. 
173-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST MONTREAL 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Les    Feves    au    Lard    de^s 

CLARK 


Nous  n'avons  pas  besoin   de  vous   rappeler,   M.  l'epicier,   qu'un  ecoulement  raph 
d'un  stock  est  Tun  des  facteurs  les  plus  importante  du  succes  d'un  commerce. 

Les  Produits  de  Clark 

vous  remettent  en  possession  de  votre  argent  beaucoup  plus  rapideme 
qu'avec  n'importe  quelle  autre  ligne  similaire  et,  par  suite,  vous  donne 
un  plus  gros  profit,  sans  compter  un  plus  grand  nombre  de 

CLIENTS   SATISFAITS. 
W.  Clark,  Limited  ^M^  Montreal. 


Le  "BALAI  SOMME' 


Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Compan 

OTTAWA,   ONT. 


En    ecrlvant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournir  nous  vous 
■Ions  de  nous  ecrire,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
stes  de  prix  et  Informations  detainees. 


OMINION   SALT   C6..   Limited 


SARNIA,  Canada 


Manufacturers  et   Expedlteurs 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

uccesseurs  de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


ly  a  vingt-six  ans,  nous  commencions  la  fabrication  des 

SSm    «S.iSi«eai"t  £  ai"res  artides  de   menage  sous  la 

oclale    de    Dominion    Specialty    Company,    mais, 

r'Sulllim^  ?'  J?°tre  commerce  subit  un   changement   et. 

™  w  '  1,ous  abandonnames  la  fabrication  de  tous 
Uenta  i«l»,    '    "'   ""    ,:il"'">uer  Que   des   polis.     Tous   nos 

■  ■  de nos ^h.?Ue  n°US  fa»>ri<luons.  mais.  pour  le  benf- 
u'n,  ,„ml  et^'<s.  en  Perspective,  nous  avons  luge 
11  »"  '"mi  descrlptil  etait  .levenu  necessaire.  ("est  le  nom 
CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

0Umme°SUenaco?eSdnCn=Sidf,r6  le-  meill*ur  a  cette  fin.     Nous 
us  noire  vieille  fabrique  et  nous  fabri- 
na  ies  ugnes  reguheres  bien  connues  suivantes: 


.?■*'"   «o»«"   a   harnals 
•Irage    "Gold     Leaf"    pour 
chaussures  fines  de  dames, 
•reme  a  argenterle  "Daddy 

Combination",  noire  et  tan. 


"Verlbrite   Venoil",    le    net- 
toyeur   maglque. 

Poll    a    metal    "Klondyke", 
connu    partout    ou    II    y    a 
du   culvre. 
CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 


Hamilton,  Canada. 


Recommandez    le 
Brand"   a   la 


Soda   "Cow 
menagere 


Baking  sodA 


que  ce  soit  une  mena^ere  depuis  nombre  de 
lunes  ou  de  quelques  lunes  seulement,  elle 
appr£ciera  la  quality  fiable  absolue  de  ce 
fameux  soda  II  est  pur,  de  grande  force  et 
est  le   grand   favori   des  cuisinieres  partout. 

Emmagasinez  en  -  -  Votre    marchand    de  gros  en   a. 


Church  & 


Limited 


Manufacturir  rs 


MONTREAL 


II    faut  distinguer  les 
Allumettes  et  les 
AUumettes  d'Eddy 

Lesquelles    vendez-vous  ? 

II  y  a  tout  autanl  de  difference  entre  It's  allumettes  qu'il 
y  iMi  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 

On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 

Les  allumettes  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis  : 

Elles  ne  vous  d^sappointenl  jamais.     (Le  marchand  non 

plus  ne  recoit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet). 

7(1,(1110,1)00  de  res  allumettes  sortent  de  notre  fabrique  tous 

les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pays. 

Til  eeoulement  rapide  de  stock  voila  ce  que  cherehetou- 
jours  le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy  la  chose 
devient  ties  facile. 

Connues  d'un  ocean  a  l'autre,  elles  se  vender. t  toutes 
seules. 

Vous  ygagneriez  ienvoyer  votre  commande  aujourd'hui. 

THE  E.  B.  EDDY 
CO.,  LIMITED. 

HULL.    CANADA. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.«.p. 
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POUDRES  NERVINES 

DeMATHIEU 

Pour  icus  les  Maux  delete  et  Nevralae 


Voyez  ce  remede  epronve  poar  les  nerfs 

II  y  a  plusieurs  clients  qui  viennent  a 
votre  magasin  qui  out,  de  temps  en 
temps,  besoin  d'un  petit  lemede  pour 
les  nerfs  —  quelque  chose  d'efficace 
pour  faire  di-paraitre  le  mal  de  tete,  la 
n^vralgie,  etc. 

LES 

POUDRES 
NERVINE  DE  MATHIEU 

n'ont  pas  leurs  egales  contre  toutes  les 
maladies  nerveuses.  Un  essai  vous 
en  convaincra. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 

Proprietaire 
SHERBROOKE,    QUEBEC. 


Fruits  et  Legumes 


EN   GROS 


Commandes  de  la  campagne 
par  telephone,  telegrammes  ou 
lettres,  executees  promptement. 

Livraison  speciale  pour  Montreal. 


NAP.    MORRISSETTE 

IMPOBTATEUR 

18   Place  Jacques-Cartier 


MONTREAL 


Tel.  Main  845. 


Par  les  temps  de  grande  chaleu: 

la  m^nagere  ne  se  soucie  guere  de  passer  des  heure.| 
k  son  fourneau  pour  faire   des  patisseries  longues  e 
difficiles   a  preparer.         Elle   sert   sur  la   table  le 

Biscuits  Fabriques  par 
MONTREAL      BISCUIT     C 


qui  renferment  toutes  les  qualites  de  gout  d'une  pi 
tisserie  fine.  Cest  maintenant  plus  que  jamais, 
temps  de  pousser  la  vente  des  Biscuits.  Notre  a 
sortiment  vane"  vous  permet  d'offrir  k  votre  client 
le  un  choix  merveilleux  de  delicieux  desserts.  1 
n'oubliez  pas  que  sur  la  vente  de  chaque  paquet . 
chacune  de  nos  lignes  il  y  a  un  bon  profit  pour  voi 
N'attendez  pas  pour  vous  approvisionner  de  nosB 
cuits.  Chaque  jour  de  retard  est  une  perte  de  vt 
tes  et  de  profits. 

Ecrivez  pour  prix  et  echantillons.     Nous    vous    repond 
de  suite. 

THE  MONTREAL  BISCUIT  Q 

Manulacturiers  de 

BISCUITS  ET  CONFISERIES 

Montreal. 

Le  biscuit  "  Select  "    est  devenu  le  favori  de  la  plupa  |  d 
vos  clientes  :  soyez  pret  a  le  leur  fournir. 


mmmm^Smjm 


Vous    ne    pouvez    reconnaitre    la   v  e 
d'un  savon  par  la  grosseur  du  moiles 
seulement.  —  II  peut  etre  surcharge!' 
gredients  inutiles  pour  le  faire  pari 
gros. 

Le   "SURPRISE"    n'est   pas   autre 
que  du  savon  pur,   dur,  ayant  une  >« 
apparence  et  de  bonne  qualite.     C's 
meilleure  valeur  en  fait  de  vrai  saw 

N'acceptez  pas  de  contrefacons. 

The  St.  Croix  Soot 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Produits  de  vente  rapide 
Qui  aident  a  augmenter 
Les  affaires. 


Vons  y  gagnerez  beaucoup  a  vendre  des  produits 
devenus  populaires  par  une  publicite  continuelle  et 
systematique. 

La  concurrence  intense  dans  le  commerce  d'au- 
jourd'hui  necessite  du  jugement  dans  les  achats 
pour  que  votre  commerce  soit  profitable. 

Les  produits  qui  sont  difficiles  a  vendre  parce  qu'ils 
ne  sont  pas  connus  ne  constituent  pas  un  bon  pla- 
cement commercial. 

Achetez  des  produits  qui  vous  donneront  des  profits 
satisfaisants  par  des  ecoulements  de  stock  rapides. 


Les  produits  de  la 
Marque    "ROSE" 


sont  connus  dans  tout  le  Canada  pour  leur  qualite 
et  leur  riche  saveur.  La  demande  pour  ces  produits 
est  creee  —  vendez  les  produits  de  la  Marque  Rose 
et  beneficiez  de  cette  demande. 

Saindoux  Marque  Rose  —  provenant  de  la 
fonte  de  la  panne  a  I'ancienne  inaniere. 
Incomparable  pour  la  purete  et  la  saveur 
—  le  meilleur  saindoux  sur  le  marche. 
Bacon  et  jambon  Marque  Rose  —  sans 
egaux  pour  le  gout  sucre  et  delicieux. 
Saucisses  Marque  Rose  —  faites  du  meil- 
leur pore  —  le  maigre  et  le  gras  propor- 
tionnellement  melanges. 

Notre  fabrique  la  plus  proche  remplira  promp- 
tement  vos  commandes  par  1'Express. 


The  Canadian  Packing  Co.,  Limited 


Sucesseurs  de  Matthews-Blackwell,   Limited. 


Pabnques  a  Toronto, 

Montreal,  Hull,  Peterboro, 

Brantt'ord. 


Succursales     a     Winnipeg, 

Fori     Williams.    Ottawa. 

Sydney,    Halifax. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    sv.p. 
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BAKERS  COCOA 

BAKERS  CHOCOLATE 

Procurent  de 
bons  clients  et 
les  conservent 

Ce  sont  les  produits  sur 
lesquels  on  peut  le  plus 
compter,  vendus  avec 
une  garantie  reelle  de 
purete  et  de  qualite  su- 
Trade-Mark  P^rieure;  prepares  en 
conformite  avec  les  lois  des  pro- 
duits alimentaires  purs;  lis  se  ven- 
dent  couramment  et  assurent  un 
rapide  Scoulement  de  stock. 

WALKER  BAKER  &  CO.,  Ltd. 

Montreal,  Canada 
Dorchester,  Mass. 

Fondfie  en  1780 

License   de   la  Commission   des   Vivres 
du  Canada  No  11-690 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frals 
Pondus  et  Plume 

Demandis  par 

P.   POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Exige  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287   rue   Adam,   MAISONNEUVE 


HOTEL    V  ICTORI  A 

QUEBEC 

H.  FONTAINE,  PropriStaire 

COTE    DU    PALAIS 

Plan    Americain,    $3.00,   $3.50   et 

$4.00  par  jour. 


Les 

Farines    Pr6parees 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfectior 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  ( 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  d: 
votre    magasln. 

BRODIE   &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  TeMeph.  Main  ' 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry   Cream 
Champagne   Kola 


Cldre   Champagne 

Cidre  de  Pomme 

Eau  Mlnerale 

Fraise 

Orange 

Siphon,   Etc. 


35  rue  Frontenac,  ™Fffi??S 


LASALLE  256 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Gui 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOT  A.  IRES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  1- 
lite  et  dn  successions,  Examen  le 
titres,  Difficultes  commerciales,  . 
lections,  etc. 

Bureau  36  rue  Alexa  rt 

THOIS-RIVIEPES 


MARQUE  BRUNSWICK 

Les  Aliments  Marins  des  Provinces  Maritimes  du  Canada  sont 
Meilleurs  que  la  Variete  Importee. 

L'analyse  du  gouvernement  a  Ottawa  demontre  que  les  produits  de  la  marque  Brunswick  sont 
superleurs  aux  aliments  marins  en  conserves,  domestiques  et  imported. 

Les  marchands  qui  ont  longtemps  considere  les  aliments  marins  importes,  annonces  sur  une 
grande  echelle,  comme  superleurs  aux  produits  des  pecheries  canadiennes,  auront  Interet  a 
savolr  que  le  Bulletin  No  423,  public  par  le  Laboratoire  du  Minlstere  du  Travail  et  du  Commerce, 
Ottawa,  prouve  que 

Les  aliments  marins  de  la  marque  Brunswick  renferment  un  plus  gros  pour- 
centage  de  calories  alimentaires  que  n'importe  quel  autre  poissdn  ou  viande 
en  conserves   (le  boeuf  marine  excepte). 

C'est  un  argument  de  vente  sur  lequel   II  vaut  la  peine  d'insister.     L'embargo  actuel   sur  les  sar- 
dines   Importees   donne    a    tous    les    marchands    progressifs    une   superbe    occasion    de    pousser    la 
vente  et  de   recommander  un   produit  canadien   superieur  comme   la   marque    Brunswick. 
Tous  les  clients  demandant  des  aliments  marins  en  conserves,  et  surtout  des  sardines,  devralent 
etre   Informes  de  la  superiority  des  produits  de   la   marque   Brunswick. 

Vous  en  retirerez  des  profits  qui  en  vaudront  la  peine. 

CONNORS  BROS.,  Limited 

BLACK'S   HARBOR,  NOU VEAU-BRUNSWICK. 
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L'importance  de  choisir  une  bonne  marque  de 
CONFITURES  et  GELEES  qui  satisfasse  la  cli- 
entele ne  saurait  echapper  au  marchand-de- 
taillant  soucieux  du  succes  de  son  commerce. 

Les  lignes  de  confitures  et  gelees  que  nous  manufac- 
turons  a  Quebec  meme  avec  des  produits  recoltes  dans 
la  Province  et  prepares  par  des  Canadiens-Francais, 
possedent  toutes  les  qualites  qui  vous  vaudront  une 
clientele  fidele  et  satisfaite.  Les  menageres  qui  ont 
deguste  nos  produits  les  adoptent  definitivement  et 
n'en  veulent  plus  d'autres. 

Ce  sont  des  "edificateurs  d,affaires,,  dans 
toute  la  force  de  Texpression. 

La  valeur  de  nos  confitures  et  gelees  a  ete  reconnue 
partout  et  les  provinces  anglaises  de  l'ouest  et  de  TOntano 
nous  mettent  a  contribution  pour  leurs  achats  malgre  les  cen- 
tres de  fabrication  qu'elles  possedent. 

C'est  assez  dire  que  nos  produits  sont  de  premier  ordre 
et  qu'ils  ne  peuvent  vous  attirer  que  des  eloges. 

Notre  confiture  de  Fraises  de  cette  annee  est  exception- 

nellement  bonne.  Prenez-en  stock.  Envoyez-nous 

votre  commande  des  maintenant. 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

QUEBEC  (P.Q.) 
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Dans  la  liste  qui  suit  sont  comprises  uniquement  les  marques  speciales  de  marchandises  dont  les  maisons  indiquees  en  ca 
racteres  noirs,  ont  l'agence  ou  la  representation  directe  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufacturent  elles-memes.  Les  prix 
indiques  le  sont  d'apres  les  derniers  renseignements  fournis  par  les  agents,  representants  ou  manufacturiers  eux-memesi 


£ 


REGISTERED 
TRADEMARK 


WALTER    BAKER    &    CO.,    LTD. 

Chocolat    Premium,    pains    de    % 
livre  et  de  %  livre,  boite  de  12 

onces,  par  livre ©.41 

Breakfast     Cocoa, 
boites  de  1-5,  %, 
y2,   1   et  5  livres0.45 
Chocolat       sucre, 
Caracas,    \i    et 
%  de  livre,  boi- 
tes de    6   livres.0.37 
Caracas     Tablets, 
cartons    de    5c, 
40    cartons    par 
boite,    la    boite.  1.60 
Caracas     Tablets, 
cartons    de    5c, 
"  20    cartons    par 
boite,    1    boite..  0.90 
Caracas     Assortis, 
32   paquets    par 
boite,    la    boite.  1.60 
Chocolat  sucre,   "Diamond",  pains 
de  14  et  1-16  de  livre,  boites  de 

6  livres,  la  livre 0.32 

Chocolat    sucre    Cinquieme,   pains 
de    1-5   de   livre,   boites   de    6 

livres,  la  livre 0.31 

Cacao    Falcon    (pour  soda    chaud 
et  froid),  boites  de  1,  4  et  10 

livres,  la  livre 0.42 

Les  prix  ci-dessus  sont  F.O.B.  Mont- 
real. 

BRODIE  &   HARVIE,   LIMITED 

Farines  pr^parees  de  Brodie.    La  doz. 
"XXX"  (Etiquette  rouge)  paquets 

de  3  livres 2.90 

Paquets  de  6  livres 5.70 

Superb,  paquets  de  3  livres    ..    ..2.80 

Paquets  de  6  livres 5.50 

Crescent,  paquets  de  3  livres..    ..2.85 

Paquets  de  6  livres 5.60 

Buckwheat,  paquets   de   1%   livrel.70 

—  —  —      3  livres 

—  —  —       6  livres 
Grddle-Cake,  paquets  de  3  livres 

Paquets  de  5  livres 

Pancake,  paquets  de  1%  livre   ..1.90 
Avoine  roulSe  Perfection,  la  dou- 

zaine  de  paquets 3.00 

Pancake,  paquets  de  1%  livre. 

Lps  caisses  contenant  12  paquets  de 
6  livres  ou  de  2  douzaines  de  3  livres, 
30  cents  chaque. 

La    pleine    valeur    est    remboursee 
.  p-ur  caisses  retournees  completes  et 
en  bon  etat  seulement. 

Pour  les  cartons  contenant  %  dou- 
z^ine  de  paquets  de  6  livres,  ou  1  dou- 
znine  de  paquets  de  3  livres,  pas  de 
frais. 

Conditions:    argent   comptant. 

HENRI  JONAS  &  CIE 
Montreal 

Pates    Alimentalres   "Bertrand" 

La  lb. 

Macaroni    "Bertrand"    . .    . .  Manquant 

Vermicelle  — 

Spaghetti  — 

Alphabets  — 

Nnuilles  — 

Coquilles  — 

Petites  Pates    — 


Extraits  Culinaires  "Jonas"       La  doz. 


2  oz.  Golden   Star  "Double  Force"0. 


oz.  Plates    Triple    Concentrel.00 


16 
2 

2%  oz. 
5       oz. 


oz.  Carrees 

oz. 

oz. 

oz. 

oz. 


Rondes   Quintessences 


2 

4 

8 

16 


oz.         —  — 

oz.  

oz.  Carrees   Quintessences 
oz.  Carrees  Quintessences, 

bouchons  6meri  . . 
oz.  Carries  Quintessences, 

bouchons  emeri  . . 

oz.  Anchor  Concentre 
oz.       —  — 

oz.       —  — 

oz.       —  — 


2.30 
4.00 
7.50 
14.60 
2.40 
2.70 
4.60 
1.90 
8.00 
8.00 

..5.00 

..9.00 
1.20 
2.15 
3.60 
7.20 


4  oz. 

8  oz. 
16  oz. 

2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 
16  oz. 

1  oz. 

2  oz. 


Plates 


Solubles     0. 

—  1. 

—  —  3. 

—  —  5. 

London      0. 

—  0. 

Extraits  a  la  livre,  de   ..$1.25 a $4. 

—      au   gallon,   de    ..  8.00  a24. 
Memes    prix    pour   les    extraits 
tous  fruits. 


Vernis  a  chaussures. 

Marque   Froment,   manquant. 
Marque  Jonas,  manquant. 
Vernis  militaire  a  l'epreuve  de 
$3.25. 


La  doi 


inrnpr 


LE    AGRICOLE 


LE  PLUS  GRAND  EVtNEMENT  ANNUEL  DE  LA  PROVINCE 


LA  SEMA/NE  DU  RETOUR  A  QUEBEC 
"  Les  Heures  de  Joie  sont  arrivees ! " 

Quels  qu'ils  soient,  jeunes  et  vieux,  et  de  toutes  les  classes  ont  suspendu 
<es  travaux  quotidiens  pour  ne  pas  manquer  le  grand  rendez-vous  du 
Hetour  a  Quebec      A  ' >f«"">"  da /«">»«» 

«><;*«/»*/      %•     K"*"t<'  e-Oenement  annuel. 

Les  anciens  Quebecois 
sont  particulierement  les 
Bienvenus, 
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'S  EFFERVESCENT 

SALT 


0M*S 


Le  Sel  Effervescent  d 'ABBEY 

Un  breuvage  rafraichissant  pour  Pete 

Tenez  vos  ventes  de  Sel  d'Abbey  actives  durant  l'ete  en  disant  a  vos 

clients  comment  l'employer  comme  breuvage  qui  petille  et  qui  rafrai- 

chit. 

Une  cuilleree  a  the  de  Sel  d'Abbey  dans  un  verre  d'eau  etanche  la 

soif— fait  disparaitre  les  effets  deprimants  de  la  temperature  chaude 

—  chasse  le  mal  de  tete      purifie  le  sang  —  eclaircit  le  cerveau  —  et 

assure  une  bonne  digestion. 

Le  Sel  d'Abbey  est  l'une  des  preparations  typiques  qui  se  vendent 

durant  toute  l'annee  ;  c'est  la  raison  pour  laquelle  nous  l'annoncons 

dans  les  principales  publications  durant  toute  l'annee.    Prenez-le  en 

stock  —  poussez  sa  vente. 

THE  ABBEY  EFFERVESCENT  SALT  CO.,  MONTREAL 


tarde  Franchise  "Jonas"  La  gr. 
3doz.  a  la  caisse  $13.00 
8  —  — 

m  2  —  — 

2  —  —  manquant 

Jars         1  —  —  manquant 

Jars  1  —  —         $28.80 

Jars  1  —  37.80 

Jars         1  —  —  manquant 

Jars         1  —  —  manquant 

Jars         1  —  —  manquant 

se  Jugs     1  —  —  manquant 

,  %  gal.    1  —  —  manquant 

,  %  gal.    1  —  —  manquant 

erfect  Seal,  1  doz.,  -  $32.00  par 

ise. 

'erfect  Seal,  1  doz.,  a  $45.00  par 
ise. 

re    Limonade   "Messina"    Jonas 
s  boftes,  3  douzaines  par  calsse, 

5.00  la  grosse. 

es  boftes,  3  douzaines  par  cals- 

a  $36.00  la  grosse. 

Worcestershire 15.00 

sction",  %  pt.  a  $15.00  la  grosse, 
mzaines  par  calsse. 

CANADA  STARCH  CO.,   LTD. 
tfanufacturier  des   Marques 

Edwardsburg 
is  de  buanderie.  La  livre 

a  Laundry  Starch  (calsse 

*°  "yes> 0.09% 

ite  Gloss  (caisse  de  40  11- 
|).  paquets  de  1  livre..   ..0  09% 
's.  No  1,  Blanc  ou  Bleu, 
sses  de  48  livres),  boites 
carton  de  3  livres 0.10% 

No    1    d'Empois     Blanc 
isse  de  100  livres)    .         o  09% 
i    d'Empois    Blanc    No    i 
)  livres> 0.09% 


Edwardsburg  Silver  Gloss,  pa- 
nuets  chrom  de  1  livre,  (30 
livres) ..0.11% 

Empois  Silver  Gloss  (48  livres), 

en  bidons  de  6  livres 0.12% 

—  —         (86  livn 

bottes  a  coulisse  de  6  livres.  .0.12% 

Kegs  Silver  Gloss.  gTOB  cristaux 

i  LOO  livres) 0.10% 

Benson's  Enamel  (eau  froide) 
(40  livres)   a   Is  calsse   ..    ..3.25 

Ce  lulold 

Cais  e   c  atenanl    45   boftes   en 

(in  ton,  par  caisse 4.40 

Empois  de   cuisine. 

\Y.  T.  Benson's  and  Co's.  Cele- 
brated  Prepared  Corn  (40 
livres) 0.11 

Canada  Pure  corn  starch  (40 
livres) 0.09% 

Pa  rice  de  pmnme  de  terre  raffi- 
n6e  (asro.  (20  livres).  pa- 
quets  <le    1    livre 0.20 

(Botte  de  20  livres,  14c  en  plus  (ex- 

e  pte"    pour    la    farlne   de   pomme   de 

terre). 
Rirop   de   ble-d'lnde    Marque   Crown 

Par  caisse 

jarres  parfaitement  cachete"es, 
3  livres,  1  douz..  en  caisse   ..4.00 

Boftes  de  2  livres,  2  douzaines, 
en  caisse 4.55 

Boites  de  5  livres,  1  douz.,  en 
caisse 5.15 

—  10  liv.,  %  douz.,  en  caisse.  .4.85 

—  20  liv.,  %  douz.,  en  caisse.  .4.80 
(Les  boites  de  5,  10  et  20  livres  ont 

une  anse  en  fil  de  fer). 
Barils.  environ  700  livres   ..    ..0.06% 
Demi-baril.  environ  350  livres.. 0.07 
Quart  de  barll,  enciron  175  liv.0.07% 

(Conditions:   net,  30  jours). 

Lots  de  5  boftes  et  plus,  fret  paye 


jusqu'      50  cents  par  cent.  Le  surplus 
sera   marque  sur  la  facture. 
Seaux  en  bois  de  2  gals,  25  liv. 

chaque 2.15 

3  gals,  38%  liv.,  cha- 
que     3.25 

5    gals,    65    liv.,    cha- 
que     5.25 

Sirop  de   Ble-d'lnde.      Marque   Lily 
White 

Par  caisse 
Boites  do  1  livres.  2  douzaines. 5. 05 
Boites  de  5  livres,  1  douzaine.  .5.65 
Bottes  de  L0  livres,  %  douzaine.  .5.35 
Unites  de  20  livres,  %  douzaine.  .5.30 

(Les  boites  de  5,  10  et  50  livres  ont 
one  anse  en  til  de  fer). 

Fret  paye  pour  5  caisses  de  slrop  ou 
jr.it  livres.  pour  lit  boftes  d'empois  ou 
10  boites  assorties  de  sirop  et  d'em- 
pols  jusqu  a  toute  station  de  chemin 
de  f'T  dans  les  provinces  de  Quebec 
et  d'Ontarto  a  lest  ou  au  sud  du  Sault 
Saint e  Marie.  Sudbury,  Xorth-Bay  et 
Mattawa  et  jusqu'a  tous  les  ports  des 
Lacs  pendans  la  saison  de  navigation. 

Conditions:  net  30  jours.  Pas  d'es- 
compte  pour  paiement   d'avance. 

CHURCH    &    DWIGHT 

Cow    Brand    Baking    Soda 

Empaquete     com- 
me suit: 
Caisses  de  96 
paquets   de 
5   cents    ..3.45 
Calsse  de    60  paquets  de    1  livre. 8. 45 
Caisse  de  120  paquets  de  %  livre. 3. 65 
Caisse  de    30  paquets  de    1  livre. 
Et  60  paquets  melanges,  %  lb. 3. 55 
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Services   Gratuits   pour 
nos   abonnes 


En  vous  abonnant  pour  un  an  au  "Prix  Courant".  vous  aurez 
droit  aux  importants  services  suivants: 

PUBLICITE  ET  ORGANISATION. 

Ce  service  vous  fera  realiser  des  benefices  supplementaires 
ou  economiser  des  frais  g6neraux.  II  vous  donnera  six  consul- 
tations gratuites  dans  I'annee  selon  vos  besoins. 

PETITES   ANNONCES 

Si  vous  recherchez  du  personnel,  une  marchandise  ou  un  objet 
quelconque;  si  vous  desirez  vendre  quelque  chose,  confiez  votre 
desir  aux  Petites  Annonces  du  "Prix  Courant"  et  vous  aurez  des 
resultats.     Vous  pouvez  utiliser  gratuitement  10  lignes  par  an. 

DOCUMENTATION   GENERALE 

Vous  recherchez  certainement  en  detail  dans  les  livres,  la  docu- 
mentation qui  est  resumee  dans  le  "Prix  Courant".  Notre  ser- 
vice de  librairie  vous  procure  sans  frais,  ce  dont  vous  avez 
besoin. 

CONSULTATIONS  JURIDIQUES 

Pour  toutes  consultations  en  matiere  legale,  notre  conseiller  ju- 
ridique  vous  fera  des  conditions  particulierement  reduites. 

RENSEIGNEMENTS   GENERAUX 

Nous  sommes  en  mesure  de  vous  indiquer,  sans  frais,  les  Four- 
nisseurs  pouvant  livrer,  et  vous  procurer  les  marchandises  qui 
vous  font  defaut. 

PLACEMENTS  DE  CAPITAUX 

Nous  invitons  nos  lecteurs  a  nous  consulter  chaque  fois  qu'ils 
seront  sollicites  de  souscrire  dans  des  compagnies,  et  nous  leur 
donnerons  les  informations  qui  pourront  leur  etre  utiles;  nous 
pourrons  ainsi  leur  eviter  des  pertes  frequentes  occasionnees  par 
le  trop  de  confiance  accorde  a  certains  agents  financiers  n'ayant 
pour  but  que  d'exploiter  le  public. 

EN  LISANT  LE  "PRIX  COURANT",  EN  UTILISANT  NOS  SER- 
VICES GRATUITS,  VOUS  RETIREREZ  DES  PROFITS  QUI 
VOUS  REMBOURSERONT  PLUSIEURS  FOIS  LE  MONTANT 
DE  VOTRE  ABONNEMENT. 


LE  PRIX  COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,   Finance,    Industrie,   Assurance,    Etc. 


EDITEURS 

Compagnie  de   Publication  des   marchands-detaillants 
du  Canada,   Limitee, 

phone  Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

au  de  Montreal:  80  rue  Saint-Denis. 

Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00  i 

Canada $2.50  | 

Etats-Unis $3.00, 

Union  postale,  frs.  .    .    .  20.00  | 

rculation  assermentee  et  auditee  par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


NNEMENT 


PAR    AN. 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  plein  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a   Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE    PRIX   COURANT",   Montreal. 


de  en  1887. 
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Une  orientation  nouvelle 

LES  ETATS-UNIS  AU  LENDEMAIN  DE  LA  GUERRE. 


En  juin  les  Americains  ont  exporte  pour  $918,- 

000  de  produits  ouvres  et  ce  chiffre  depasse  de 

i  de  $200,000,000  le  plus  eleve  que  la  statistlque 

ijusqu'ici  enregistre.     Pendant  ce  mois  ils  n'ont 

i  orte"  que  pour  $293,000,000,  ce  qui  laisse  en  fa- 

r  des  Etats-Unis  une  balance  du  commerce  de 

■  »  "00,000.    Les  exportations  de  l'exercice  6cou- 

i  30  juin  atteignent  $7,225,000,000,  les  importa- 

s  $3,096,000,000  et  la  balance  du  commerce  en 

aur  des  Americains  est  de  $4,129,000,000. 

Cette  situation,  il  ne  faut  pas  se  le  dissimuler, 

sjserieuse.    Le  change  sur  l'etranger  a  monte  de 

apn  anormale  le  mois  dernier.     On  peut  prevoir 

la  capacite  d'achat  de  plusieurs  pays  sera  bien- 

epuisee,  si  les  Americains  ne  viennent  pas  a 

aide.    Les  banquiers  l'ont  bien  compris,  ils  out 

ete  d'intervenir,  mais  leur  effort  n'a  pas  encore 

t  uti  et'  le  temps  presse.    Les  industriels,  les  ne- 

,'iants  doivent  se  joindre  aux  financiers  et  par 

effort  concerte,  travailler  non  seulement  pour 

hrope  mais  aussi  pour  1'Amerique. 

II  se  trouve  des  gens  pour  croire  et  pour  dire 

si  les  Etats-Unis  n'exportent  plus,  la  surabon- 

ce  des  produits  provoquera  la  baisse  et  par  con- 

iK-nt  le  cout  de  la  vie  diminuera.     Mais  si  les 

ts-Unis  n'exportent  plus,  une  crise  industrielle 

resultera.    Des  usines  fermeront  leurs  portes  <** 

les  rouvriront  pas  de  longtemps.    L'ouvrier  mis 

|  le  pave  ne  retrouvera  pas  de  suite  le  travail  dont 

t  un  nouveau  ferment  de  revolte  s'ajoutera  a 

■x  qui  existent  deja. 

La  baisse  du  change  sur  l'etranger  cree  des  fa- 
nouvelles  aux  negociants.    Les  grandes  fila- 


tures de  Pologne  et  de  Slovaquie  choment  parce  que 
le  coton  manque.  II  est  facile  aux  Americains  de 
leur  en  expedier  et  de  se  payer  en  tissus  dont  la 
vente  est  assuree  en  Europe  centrale. 

II  est  probable  que  le  flot  d'or  est  tari,  que  les 
allies  deversaieiii  pendant  la  guerre  sur  l'Amerique. 
Mais  il  "st  a  prevoir  que  les  neutres  d'Europe  vonl 
nous  payer  en  nirtal  jaune  les  matieres  premieres 
dont  ils  out  besoin.  X'oublions  pas  que  ces  neutres 
pendant  cinq  ans  ont  accuniule  Tor  des  allies  et 
aussi  celui  de  1'Allemagne.  Ils  en  regorgent  alora 
((nils  manquent  des  choses  Indlspensables  a  la  re- 
mise  en  marche  aormale  de  leur  organisme  econo- 
mique.  C'est,  en  perspective,  une  nouvelle  Bource 
de  richesse  qui  va  se  deverser  sur  les  Etats-Unis. 

Les  Americains  vont  renoner  avec  1'Allemagne 
les  relations  commercials  rompues.  La  question 
esi  de  savoir  comment  les  AUemands  vont  s'y  pren- 
dre pour  payer  ce  qui  leur  est  indispensable  pour 
recommencer  a  vivre  leur  vie  nouvelle.  II  est  cer- 
tain que  sans  matieres  premieres  ils  ne  pourront 
verser  les  indemnitee  que  le  monde  civilise  leur  a 
impos^es.  II  est  certain  qu'ils  ne  pourront  payer  en 
or  ce  qu'ils  acheteront.  car  la  Banque  d'Allemagne 
en  est  presque  depourvue.  Son  encaisse  metallique 
a  diminue  de  moitie  depuis  la  signature  de  ('armis- 
tice. 

La  France  a  besoin  de  cbarbon.  La  production 
des  mines  de  la  vallee  de  la  Sarre  est  insuffisante  et 
la  production  des  exploitations  du  Pays  de  dalles 
sera  deficitaire.  Reste  l'anthracite  americain.  et 
c'est    pour  l'industrie    miniere  de  nos    voisins  une 
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source  nouvelle  de  richesse.  La  France  va  exploiter 
sa  houille  blanche,  remettre  ses  mines  du  Nord  en 
exploitation,  mais  il  lui  faudra  consacrer  des  som- 
mes  enormes  et  surtout  des  machines  que  les  Etats- 
Unis  sont  en  etat  de  lui  fournir  a  volonte. 

Rien  de  ce  qui  touche  les  Etats-Unis  ne  saurait 
laisser  le  Canada  indifferent.  Les  deux  pays  sont 
intimement  lies  dans  la  paix  comme  ils  l'ont  ete 
dans  la  guerre,  leur  vie  economique  est  la  meme  et 
leur  evolution  sociale  est  identique.  C'est  pourquoi 
nous  devons  suivre  de  pres  l'orientation  nouvelle 
du  grand  pays  qui  joue  pour  le  notre  un  role  com- 
parable a  celui  que  joue  dans  la  famille  le  frere 
aine  aupres  de  son  cadet,  en  attendant  qu'il  joue 
l'autre  role  que  chacun  prevoit  et  dpnt  personne  ne 
parle. 


LES  PRIX  REQUS  PAR  CABLE  POUR  LE  THE 
SONT  PLUS  ELEVES. 


La  tendance  continue  a  etre  a  la  hausse  sur  les 
Marches  primaires.  —  Les  reductions  de  fret 
ne  balancent  pas  les  hausses  enregistrees.  — 
Un  changement  prochain  des  prix  est  possible. 


Les  avis  cables  des  centres  de  productions  de 
l'Orient  montrent  une  tendance  de  hausse  cons- 
tante  sur  lets  thes,  selon  M.  G.  R.  Larkin,  de  la  Sa- 
lada  Tea  Company.  Interviewe  recemment,  M. 
Larkin  emit  l'opinion  qu'il  y  aurait  probablement 
hausse  sur  les  thes  sur  le  marche  canadien,  bien 
qu'il  y  ait  quelque  temps  une!  revision  des  prix  en 
baisse  ait  ete  considered  comme  possibe.  Les  taux 
de  fret  sont  tombes  considerablement  et  sont  plus 
favorables  qu'ils  ne  l'ont  ete  depuis  longtemps, 
mais  d'autres  facteurs  sont  survenus,  qui  font  que 
les  thes  une  fois  livres  coutent  autant  qu'avant.  De 
fait  les  hausses  recentes  enregistrees  aux  points 
primaires  ont  ete  tellement  importantes  que  les 
augmentations  totales  actuellement  s'elevent  a  un 
montant  considerable. 

M.  Larkin  souligne  le  fait  qu'il  existe  des  diffi- 
cultes  dans  les  centres  de  production.  Les  condi- 
tions de  la  main-d'oeiuvre  ont  ete  loin  d'y  etre  fa- 
vorables et  les  salaires  y  ont  augmente.  II  y  a  eu 
sous  ce  rapport  un  changement  marque  sur  les 
saisons  precedentes.  Les  prix  sur  les  thes  ont  aug- 
mente en  consequence.  Les  conditions  climateri- 
ques  dans  bien  des  pays  de  production  n'ont  pas 
ete  favorables  et  la  production  des  thes  de  bonne 
qualite  a  ete  reduite.  La  saison  de  Ceylan,  vient 
de  s'ouvrir,  soit  plus  tardivemelnt  que  les  autres 
annees  et  ce,  du  fait  des  temps  pluvieux  qui  ont 
dure  plus  que  d'ordinaire  Les  prix  d'ouverture  a 
Ceylan  ont  ete  plus  eleves  Le  march6  anglais  efst 
un  gros  facteur  dans  la  tendance  des  prix  a  l'e- 
tranger.  Le  controle  du  gouvernement  y  a  ete 
exerce  eit  si  certains  avantages  peuvent  en  resul- 
ter,  la  chose  peut  ne  pas  etre  avantageuse  a  d'au- 


tres points  de  vue.  Le  marche  anglais  est,  au  i 
meurant,  un  de;s  plus  gros  centres  de  consomii 
tion  du  monde.  , 

Alors  que  les  taux  de  fret  ont  ete  moindi 
comme  specifle  plus  haut,  l'augmentation  des  i 
aux  points  de  production  a  ete  telle  qu'elle  a  c 
trebalance  ens  reductions,  et  que  les  importate 
ont  ete  obliges  de  payer  des  prix  plus  eleves. 
tendances  sont  done  tres  fermes  et  des  au 
tations  de  prix  sont  tres  probables. 


„- 


LES  PERSPECTIVES  DE   POMMES,   DE   PECr 
ET  DE  POIRES  AUX  ETATS-UNIS. 


La  condition  des  pommeis  aux  Etats-Unis 
de  67.8  pour  100  de  la  normale,  compare  a  69.} 
1918  et  a  une  moyenne  decennale  de  68.5.  La 
duction  indiquee  des  pommes  est  pour  unsi  rec 
totale  (toutes  les  pommes,  recolte  commercial  a 
autres)  de  166,228,000  boisseaux,  en  comparaon 
dei  173,632,000  boisseaux,  l'estimation  de  la  r&|» 
de  1918. 

Les  peches  montrent  aux  Etats-Unis  une 
dition  de  73.1  pour  100  d'une  pleine  recolte,  cc 
52.0,  il  y  a  un  an  et  une  moyenne  decennal 
59.3.    La  recolte  totale  en  1918  (estimation  d( 
cembre)   etait  de  39,969,000  boisseaux,  contre  n 
prevision  de  50,316,000  boisseaux  pour  la  pi 
annee. 

Les  poires   montrent  une   condition    de 
pour  100  d'unei  pleine  recolte,  compare  a  62.7 
dernier  et  a  une  moyenne  decennale  de  6ti 
production  en  1918  (estimation  de  decembre)   | 


de  12,052,000,  tandis  quei  la  recolte  accuse  12 
000  boisseaux  pour  cette  annee.. 


INDICATIONS    D'UNE    PETITE    RECOLT 
D'ORANGES. 


Les  premiers  rapports  regus  des  districts  >i 
ducteursi   indiquent   une   petite      recolte   d'or; 
pour  l'an  prochain.    On  ne  peut  guere  se  tier  I 
rapports  aussi  prematures,  mais  il  est  eviden  Q 
la  tombee  de  juin  a  ete  serieuse  en  certaim 
gions. 

Le  comte  de  Tulare  s'attend  a  une  reco 
Novels  augmentee  de  10  pour  100  sur  celle  d< 
nee  derniere.  On  espere1  a  l'heure  presente  re 
en  fait  de  Novels  de  65  a  70  pour  cent  de  la  r 
maximum  precedente, 

Les  Valences  semblent  avoir  souffert  I 
coup  plus  que  d'ordinaire  de  la  tombee  ami* 
mais  Ton  s'attend  a  ce  que  la  recoltei  soit 
pres  egale  a  celle  de  la  saison  passee.  II  Bf 
d'apres  les  rapports  en  general  que  l'approsi 
nement  total  d'oranges  dei  la  prochaine  sais  i 
lifornienne,  en  prenant  la  moyenne  de  touts 
varietes  sera  quelque  peu  moindrev  que  les  I 
de  cette  annee. 


_, 
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JE  SITUATION  GRAVE  AFFECTE  LE  SUCRE 


}  diminution  mondiale  cle  production  du  sucre  et 
ure  augmentation  phenomenale  de  la  demand» 
causent  une  serieuse  situation.  Les  approvi- 
sionnements  Canadians  sont  encore  equivalents 
a  la  demande,  mais  les  stocks  ne  sont  pas  con- 
siderables. 


Encore  que  les  conditions  du  sucre  ne  soieixt 
ce  qu'elles  etaient  l'an  dernier  et  encore  que 
i  ne  laisse  prevoir  qu'elles  deviendront  telles, 
te  industrie  se  trouve  actuellement  dans  une  si- 
tion  assez  serieuse.  Iiien  que  les  raffineries 
nit  en  pleine  operation  et  que  la  pi u part  soient 
irvues  de  sucre  brut,le  fait  demeure  que  les  stocks 
sont  pas  tres  forts.  II  y  a  differentes  causes  qui 
itribuent  a  cette  situation.  Les  greves  dans  auel- 
:s  raffineries,  les  greves  des  debardeurs  dans  plu- 
!is  ports  de  l'Atlantique,  tant  au  Canada  qu'a-- 
ts-Unis  out  complique  les  choses,  car  de  ce  fait, 
reserves  ont  servi  a  repondre  a  la  demande,  la 
ion  des  confitures  ayant  ete  tres  forte  cette  an- 

Mais  la  raison  veritable  de  la  situation  serieu- 
du  sucre  est  que  le  nionde   compte   largenit"" 

les  approvisionnements  du  sucre  existant  »••»* 
continent  et  iles  avoisinantes  et  que  la  demande 
lasse  les  possibilites  de  fourniture. 

La  guerre  a  produit  un  changenient  complet 
isle  commerce  du  sucre  du  monde.  La  Nation^' 
y  Bank  de  New  York  en  discutant  de  la  question 
que  la  raison  de  ce  changenient  reside  dans  le 
:  que  les  pays  europeens  qui  comptaient  autrefois 

les  recoltes  de  betteraves  a  sucre  d'Allemagne 
utriche,  de  Hongrie  et  de  Russie  pour  leurs  ap- 
•visionnements  se  sont  vus  couper  cette  source 
provisionnement  pendant  ces  dernieres  aniu'i'- 
ont  du  se  rejeter  sur  les  pays  producteurs  de  su- 

de  canne,  de  sorte  qu'il  se  produisit  une  aug- 
ntation  enorme  de  la  demande  pour  le  sucre. 
ureusement  que  la  recolte  de  Cuba  montrant  un 
igres  phenomenal  peut  aider  a  la  situation.  On 
it  se  faire  une  idee  des  changements  survenus 
examinant  les  chiffres  presents  par  la  banque. 
5  exportations  de  sucre  des  Etats-Unis  penda»>* 
guerre  furent:  550,000,000  de  livres  en  1915;  1,- 
),000,000  de  livres  en  191(5;  1,250,000,000  de  livres 
1917;  575,000,000  de  livres  en  1918;  et  1,000,000,- 
)  de  livres  en  1919,  soit  approximativement  5,- 
1,000,000  de  livres  pour  la  periode  de  cinq  ans  <*» 
erre.  Les  exportations  pour  la  periode  cle  cin- 
ante  ans  avant  ces  dates  ne  s'elevaient  qua 
00,000,000  de  livres. 

Avec  des  augmentations  aussi  fabuleuses  dans 
demande,  il  est  evident  qu'il  ne  peut  y  avoir  de 
•erves  materielles. 

1  y  avait  quelques  reserves  en  mains  au  com- 
ncement.  de  la  recolte  de  l'annee  presehte,  du  f»** 
5  restrictions  tres  sSveres  qui  avaient  ete  impo- 


sees  sur  la  consommation  du  sucre.  Quand  ces 
restrictions  furent  levees,  il  y  eut  une  augmentation 
tres  prononcee  dans  la  consommation  du  sucre  et 
cette  augmentation  de  la  demande  ajoutee  a  l'aug- 
mentation  naturelle  de  la  saison  des  confitures 
augmenta  le  total  de  173,000  tonnes. 

Au  mois  d'aoiit,  quand  l'administration  des  vi- 
vres  des  Etats-Unis  previt  ce  que  serait  la  demande 
mondiale  du  sucre,  elle  suggera  aux  Allies  que  les 
Etats-Unis  prennent  la  recolte  de  Cuba,  d'Hawaii  <»* 
des  Philippines  et  laissent  les  autres  pour  l'approvi- 
sionnement  du  monde.  Cet  arrangement  etait  sa- 
tisfaisant,  mais  comme  la  France  desirait  achet.«*» 
de  l'Amerique,  les  Etats-Unis  offrirent  de  lui  laisser 
avoir  la  portion  de  la  recolte  de  Cuba  qu'elle  stipu- 
lerait.  , 

La  France  demanda  un  tiers  de  la  provision  cu- 
baine  et  un  arrangement  intervint  pour  lui  aban- 
donner  cette  quantite.  Plus  tard,  quand  le  sucre  fut 
plus  abondant  ailleurs,  la  France  voulut  annul*" 
son  achat,  mais  les  Etats-Unis  refuserent  leur  con- 
sent enient  et  la  France  consentit  a  executer  son 
contrat.  A  l'heure  presente,  la  consommation  de 
sucre  des  Etats-l'nis     a  augments     enormenient. 

L'augmentation  en  juillet  etait  de  L00, tonnes   >■' 

on  croit  que  les  chiffres  de  ce  mois-ci  montreronl 
une  augmentation  de  15uj'<in  tonnes.  Four  cette 
raison,  le  gouvernemenl  des  Etats-Unis  a  refus4 
d'approvisionner  de  sucre  la  France,  en  ce  moment. 
Le  Bureau  de  Repartition  du  sucre  a  onion  ne  a  tous 
les  raffineurs  americains  de  reduire  leurs  (>xporta- 
tions  Jusqu'a  nouvel  avis  de  permission.  Comma 
beaucoup  de  raffineries  am^ricaines  sont  a  peu  pies 
sans  stock  a  present,  il  n'est  pas  bien  difficile  d'ob- 
server  ces  instructions. 

Encore  que  la  situation  aux  EtatS-Unia  ait  un 
effet  marque  sur  le  commerce  canadien.  les  condi- 

s  ici  n'ont  pas  atteint  un  ciegiv  aussi  aigii.  Les 
stocks  de  sucre  brut  sont  arrives  regulieremenl  des 
hides  Orientales,  et  il  ne  semble  pas  que  ce  mouve- 
ment  doive  etre  ralenti.  Malgre  tout,  il  est  bon  de 
se  rappeler  qu'il  y  a  rarete  de  sucre  dans  le  monde. 
et  qu'il  est  bon  d'etre  prudent  et  prevoyant. 


MAGASIN  GENERAL  A  VENDRE. 


Magasin  50  x  32  avec  back-store  18  x  25  et  2 
hangars  40  x  20.  Pris:  batisse  et  place.  $2,200.00; 
stock,  environ  $3,000.00;  moitie  au  comptant,  ba- 
lance a  termes  faciles.  S'adresser  a  L.  Roy,  Duncan 
Station,  P.Q. 


POMPE  A  GAZOLINE  ET  RESERVOIR 
DEMANDES. 


Je  suis  acheteur  d'une  pompe  a  gazoline  avec 
reservoir  de  250  gallons  pour  sous-sol.  Desirerais 
ces  articles  de  seconde  main.  S'adresser  a  J.  A. 
Cloutier,  St-Odilon,  P.Q. 
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DES  RAISINS  DE  CORINTHE  NOUS  ARRIVENT. 


Les  prix  seront  chers,  car  ceux  des  marches  pri- 
maires  avancent  rapidement  du  fait  de  la  forte 
demande.  —  Les  raisins  aussi  seront  plua 
chers. 


La  Californian  Raisin  Association  n'a  pas  en- 
core donne  ses  prix  pour  la  recolte  nouvelle,  mais 
selon  les  renseignements  pris  parmi  les  importa- 
telurs,  il  faut  s'attendre  a  des  prix  eleves.  L'opinion 
generate  semble  etre  que  les  prix  d'ouverture,  lors- 
qu'ils  seront  annonces,  seront  plus  eleves  que  les 
cotations  de  l'an  passe.  Les  stocks  de  raisins  aux 
mains  dels  marchands  de  gros  sont  tres  legers  et 
les  importateurs  ne  sont  en  mesure  d'acheter  que 
des  vieux  lots,  en  partie  endommages  par  la  pluie. 

Des  envois  de  raisins  de  Corinthe  sont  arri- 
ves en  ville,  et  deja  quatre  wagons  ont  ete  distri- 
bues.  II  est  probable  que  le  mouvement  des  raisins 
de  Corinthe  se  fera  plus  librefment  k  present,  dans 
notre  direction,  a  moins  que  les  prix  ne  deviennent 
prohibitifs.  Les  cotations  augmentent  si  rapide- 
ment qu'il  peut  devenir  unprofitable  d'en  importer. 
Les  raisins  de  Corinthe  qui  nous  arrivent  a  present' 
devront  se  vendre  au  detail  dans  les  22  cents  la 
livre  et  peut-etre  plus  cher.  II  y-  a  une/  tres  grosse 
demande  en  ce  moment  pour  les  raisins  de  Corin- 
the principalement  dans  his  pays  europeens.  En 
outre  les  Grecs  se  servent  de  ces  raisins  pour  fabri- 
quer  du  vin  a  destination  de  l'Europe.  Cettel  In- 
dustrie vinicole  s'est  beaucoup  developpee  en  Gre- 
ce  au  cours  des  deux  dernierels  annees  du  fait  de 
la  rarete  du  vin  en  Europe  et  cette  fabrication  di- 
minuera  l'envoi  de  raisins  sees  en  Amerique. 

Lels  importateurs  de  fruits  etrangers  disent 
que  les  cotations  sur  les  raisins  sultana  turcs  sont 
presque  prohibitives.  Ces  raisins  sont  cotes  a  100 
shillings  livres.  lis  devront  done  etre  vendus  au 
commerce  de  detail  de  27  a  28  cents  la  livre.  Lels 
sultanas  turcs  aux  prix .  actuels  pourront  dif  ficile- 
ment  concurrencer  les  raisins  de  Californie.  II  est 
peu  probabhi  que  les  importations  se  fassent  s~-iV 
une  vaste  echelle  dans  de  telles  conditions. 


DE  NOUVELLES  SPECIALITES 


Le  personnel  de  vente  combine  des  Etats- 
Unis  et  du  Canada  del  la  Buffalo  Specialty  Co.,  de 
Buffalo,  N.-Y. ;  Bridgeburg  (Canada)  et  Londres 
(Angleterre)  s'est  reuni  pour  sa  quatorzieme 
convention  annuelle,  au  siege  social  de  la  Compa- 
gnie,  a  Buffalo  du  21  au  26  juillet.  Comme!  le  com- 
merce le  sait,  les  produits  manufactures  par  cette 
compagnie  comprennent  le  liquide  veneer. 

Avis  fut  donne  a  celtte  convention  que  trois 
nouveaux  produits  seraient  places  sur  le  marche 
cet  automne:  la  Vadrouille  pour  liquide  veneer, 
le  Nettoyeur  de  Carbone  Neverknock,  pour  l'en- 
levement  du  carbone  des  moteurs  a  gazoline,  et 
le  Shellac  Holdfast  Casket. 


La  plupart  des  voyagelurs  de  cette  compagn 
sont  avec  cette  institution  depuis  nombre  d'ai 
nees,  e'est  dire  que  cette'  convention  annuelle  e 
attemdue  par  tous  avec  impatience.  Les  officiej 
sont:  MM.  Olivar  Cabana  Jr.,  president  et  tres 
rier;  Elmer  A.  Cabana,  vice-president;  Martin 
Cabana,  secretaire  et  gerant  des  ventes. 


LA  PRODUCTION   DU   RAISIN  AUGMENTE 
RAPIDEMENT. 


On  predit  pour  cette  annee  la  plus  forte 
colte  de  raisins  de  Californie  encore     enregisti 
dans  les  annales  de  cet  etat. 

Les  chiffreis  suivants  donneront  quelque  i< 
de  l'augmentation  rapide  de  cette  important^ 
dustrie  : 

1911 65,000  tonnes 

1912 95,000       " 

1913 70,000       " 

1914 98,000 

1915 130,000 

1916 136,000 

1917 163,000 

1918 ■   .    167,000 


FRAIS  DE  TRANSPORT  QUI  EQUIVALENT  fi 
VALEUR  TOTALE  DES  MARCHANDISES 


Des  enquetes  recemment  faites  par  les  C 
Associes  de  Publicite     du  Monde,     de  Neiw-lrk 
pour  determiner  la  loyaute  des  annonces  putj 
par  les  maisons   d'epicerie   dites1,  "faisant  aff 
par  correspondance",   ont   demontre   deis  fait 
teressants  en  relation  avec  "l'economie"  d( 
suppose  beneficier  l'acheteur. 

Tin  monsieur  de   Los  Angeles  repondit  a|it. 
annonce  de  ce  genre  dans  un  journal  local  et 
manda  $1.99  de  marchandises.    Les  frais  de  tiff 
port  furent  de  $1.85,  et  lorsque  notre  homme  H 
tra  la  marchandise  a  un  epicier  de  Los"  Angel  Lc, 
dernier  of  frit  de  la  lui  livrer  a  meme  son  stO(^| 
gulier  pour  $1.85. 

Ces  maisons  vendant  par  correspondanc  ,ii 
sent  les   officiers   de  1'association  de  publicit 
devraient  pas  etre  confondueis  avec  les  mais* 
meme  genre,     mais  legitimes     qui  operent  I 
principe  de  se  faire  des  amis  et  de  s'edifier  un 
merce  permanent.    Les  indications  sont,  disejt 
officiers   de  l'assocition,   "qu'un   peu  plus  di  1 
coutant"  est  tout  ce  que  ces  maisons  peuve 
perer.     Certainement     un  homme     serait     lu 
payer  $3.84  (y  compris  les  frais  d'envoi)  poui 
que  chose  qu'il  peut  se  procurer  dans  s 
ge  pour  $1.85. 

Ces  officiers  sont  ordinairement  au  count 
prix  qui   sont  reduits   sur  quelques  articles" 
liers,   mais  pour   obtenir   ceux-ci,      l'achetei 
prendre  un  assortiment  des  autres  articles  I 
sont  pas  courants. 
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PRIX  DU  MIEL  DE  LA  NOUVELLE  RECOLTE. 


Les  directeurs  de  la  Societe  d'Agriculture  de  la 
ovince  de  Quebec,  reunis  cette  semaine,  au  bu- 
rn d'enregistrement  de  Montreal-Est,  rue  Saint- 
ibriel,  sous  la  presidence  du  Dr  Emery  Lalonde, 
t  fixe  le  prix  du  miel  qui  sera  recolte  cette  an- 
e  a  25  cents  la  livre  pour  le  miel  rouge  et  a  27 
uts  pour  le  miel  blanc.  Ces  prix  sont  ceux  du 
os.  Dans  le  detail,  ils  seront  augmentes  de  5 
uts.  L'an  dernier,  la  societe  avait  fixe  a  22  cents 
prix  du  miel  rouge  et  a  25  cents  celui  du  miel 
inc.  La  hausse  des  prix  sur  toutes  les  denrees 
mentaires  est  la  cause  de  cette  augmentation  du 
x  du  miel. 

L'honorable  P.  Pelletier,  commissaire  de  la 
Dvince  do  Quebec  a  Londres,  avait  ete  invite  a  cet- 
reunion  pour  exposer  aux  rpiculteurs  les  avan- 
jei  du  marche  britannique.  II  ne  s'est  pas  encore 
sez  fait  d'exportation  de  miel  canadien,  et  en  par- 
ulier  de  miel  de  la  province  de  Quebec,  en  An- 
iterre,  et  pour  cette  raison  ce  produit  n'est  pas 
inu  a  sa  juste  valeur.  II  n'y  a  pas  de  doute,  (lit 
Pelletier,  que  le  miel  de  Quebec,  dont  la  finesse 
l'arome  sont  de  qualite  exceptionnellement  sup6- 
ure,  trouverait  un  marche  fort  remunerateur  en 
ande-Bretagne.  Mais  il  convient  auparavant  de 
re  l'education  du  consommateur  anglais,  lui  i'ai- 
mieux  connaitre  le  miel  de  Quebec  et  l'induire  a 
:heter  en  lui  presentant  un  produit  de  toute  pre- 
ere  qualite,  soigneusement  emballe. 

Le  Dr  Pelletier  n'a  pas  dans  son  bureau  a  Lon- 
;s,  le  personnel  voulu  pour  faire  parmi  les  impor- 
eurs  anglais  la  distribution  des  echantillons  de 
el  qui  lui  seront  envoyes,  mais  il  confiera  cette 
ssion  a  un  honnne  d'affaires  bien  au  courant  des 
soins  du  marche,  et  il  espere  qu'ainsi  les  apicul- 
irs  de  la  province  pourront,  par  l'interniexliaire 
leur  societe,  se  creer  des  relations  commerciales 
intageuses  sur  le  marche  de  Londres.  En  con- 
[uence,  la  societe  a  charge  son  secretaire  d'en- 
/er  au  commissariat  de  la  province  de  Quebec, 
us  la  capitale  anglaise,  un  echantillon  de  son 
illeur  produit,  soit  une  canistre  de  60  livres  envi- 
i.  Cet  echantillon  sera  subdivise  et  adresse  en 
its  bocaux  aux  grands  negociants  de  produits 
mentaires. 

M.  Pelletier  dit  que  la  Belgique  serait  aussi  un 
rche  tres  remunerateur  pour  les  apiculteurs  <la 
ebec. 

Les  directeurs  out  remercie  chaleureusem^'- 
Pelletier  de  ses  explications  et  de  l'interet  qu'il 
r  temoigne  en  voulant  bien  se  charger  de  favori- 
'  leur  Industrie  sur  le  marche  britannique.  Ce 
mier  va  cabler  sans  delai  a  son  secretaire  a  Lon- 
?s  de  se  procurer  les  prix  de  detail  du  miel  en 
gleterre  et  des  qu'il  les  recevra  il  Jes  communi- 
era  a  la  societe. 


Les  directeurs  dont  les  noms  suivent  etaient 
presents  a  la  reunion:  MM.  D.  E.  Lalonde,  president; 
J.  P.  Prud'homme,  vice-president  ;  J.  Armand 
Prud'homme,  secretaire;  Ludger  Rochefort,  Pru- 
dent Lapointe,  Irsael  Charbonneau,  F.  W.  Jones,  J. 
I'..  Heaulne,  A.  L.  Beaudin,  J.  B.  Cyr,  Ernest  Fortin. 
J.  O.  Levac,  F.  X.  Clermont. 

La  recolte  du  miel  sera  assez  bonne  dans  la 
province,  malgre  le  printemps  pluvieux  et  froid  que 
nous  avons  eu.  La  qualite  sera  excellente  en  gene- 
ral. La  recolte  de  miel  dans  Ontario  ne  parait  pas 
avoir  ete  abondante,  car  deja  des  commercants  de 
cette  province  out  commence  a  faire  des  achats 
dans  Quebec. 


LES  FABRICANTS  DE  FROMAGE   PROTESTED 
CONTRE  LE  CHIFFRE  DE  25  CENTS. 


Ils  pensent  qu'un  tel  prix  cerait  desastreux  pour 
I'industrie.  —  Ils  demandent  au  Couverneir-o"-11 
do  regler  les  credits  pour  veiller  aux  irteretc 
de  ce  commerce. 


A  une  assemblee  tenue  a  Brockvill  .  Out.,  et  a 
laquelle  <  nl   non  seulement  les  producteura 

de  la  region  d  l'.rockville,  mais  aussi  les  reprrseu- 
tants  de  Findustrie  d'lroquoia,  Morrisburg  et  N;^- 
panee,  la  question  de  I'achat  anglais  du  from 
in  sou  nise  par  des  repr^sentants  de  la  Commls- 
sion  anglais  d'achat  qui  dil  clairemenl  qu'i]  se- 
laii  impossible  d'acheter  du  Fromage  sur  une  base 
plus  clever  que  -•"'(■  r.  o.  1).  Montreal. 

I'm  discours  ful  prouonc^  par  sir  Thomas  C>- 
ment,  pre'sidenl  du  comity  d'importation  du  beurre 
et  du  fromage  d     la  commission  nominee  par  le  Mi- 

e  d(-s  \  ivres  de  Grande  Bretagne  pour  amener 
les  produits  laitiers  en  Angleterr  .  M.  P.  Warren, 
directeur  des  fourniture  de  beurre  el  de  fromage. 
sous  le  contrdle  du  Ministre  Anglais  des  Vivres; 
le  docteur  .1.  W.  Robertson.  C.  M.  S..  d'Ottawa,  di- 
recteur  canadien  des  approvisionnements  alimen- 
taires  en  EJurope  I  M.  James  Alexander  et  .M.  A. 
A.  Aver  export  at  (Hirs  de  Monireal.  etaient  pre- 
sents. 

Apves  que  MM.  Robertson,  Warren  et  Sir  Tho- 
mas Clement  eureut  prononce  1  urs  discours,  ils 
disenl  que  du  fait  du  fardeau  impose  aux  contri- 
buables  anglais,  un  prix  de  un  shilling  et  six  pence. 
avait  ete  place  sur  le  fromage  en  Angleterru  et 
qu'en  consequence  on  ne  pouvait  payer  plus  de 
25  cents'  pour  le  fromage  a  .Montreal,  moins  le  prix 
du  fret  do  Brockville  et  de  toutes  les  autres  hal- 
les  du  Canada. 

Apres  une  chaude  discussion,  la  resolution 
suivante  fut  nassee:  — 

Nous,  representants  des  halles  de  Cornwall. 
Iroquois.  Napanee  e1  autres,  assembles  a  la  halle 
laitiere  de  Brockville  ce  -Heme  jour  de  juillet  1919, 
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apres  avoir  appris  des  representants  du  Ministere 
Anglais  dvs  Vivres  qu'ils  avaient,  par  autorite  du 
dit  Ministere  Anglais  des  Vivres,  offert  un  prix 
pour  le  fromage  de  25  cts  la  livre  moins  le  cout  du 
fret  de  la  fabrique  a  Montreal. 

Et  attendu  que  les  dits  repeseintants  du  Minis- 
tere Anglais  des  Vivres  ont  pretendu  que  si  le  cout 
de  manutention  du  fromage  et  si  l'echange  pou- 
vaient  etrei  reduits,  le  prix  du  fromage  pourrait 
etre  augmente  pour  le  producteur; 

Avons  en  consequence  resolu  que  nous,  repre- 
sentants les  producteurs,  nous  nous  adressions  a 
notre  Gouvernement  du  Dominion  pour  qu'il  pren- 
ne  les  mesures  necessaires  pour  reduire  le  prix 
du  change  meme  si  cela  ne  permet  pas  de  don»°~ 
de  grosses  sommes  de  credit  par  notre  gouverne- 
nienl4,  au  Gouvernement  Anglais  pour  l'achat  de 
notre  fromage  canadien,  car  nous  ne  pouvons 
nous  montrer  satisfaits  du  prix  fixe  de  25  cents  la 
livre  de  fromage  et  considerons  que  ce  prix  aurait 
un  cffet  deprimant  sur  1'industrie  du  fromage. 


Des  achats  pour  une  valeur  d( 
plus  de  200  millions 


LES    EXPORTATIONS    A    LA    NOUVELLE- 
ZELANDE    DIMINUENT    DE    QUANTITE 


Encore  que  dans  beaucoup  de  cas,  il  y  ait  eu 
une  augmentation  tres  nette  de  la  valeur  totale  de 
certaines  lignes  exportees  en  Nouvelle  Zelande, 
cela  ne  veut  pas  dire  qu'il  y  ait  eu  une  augmenta- 
d'affaires.  Dans  bien  des  cas,  l'augmentation  du 
debit  d'argent  est  due  a  l'augmentation  des  prix 
plutot  qu'a  l'amelioration  des  ventes.  De  fait,  dans 
beaucoup  de  lignes,  il  y  a  eu  declin  d'affaires.  »-=--• 
suite  des  difficultes  de  transport  ,tres  probable- 
ment. 

Parmi  les  produits  alimentaires,  on  peut  notfir 
les  produits  suivants: 


Poisson     en     conser-           1919 

1918 

1917 

ves,   livres    ....    1,220,695 

1,363,733 

1,036,898 

Riz,   quintaux    .     .     .         15,973 

43,577 

25,890 

Ale  et   Stout  gallons          3,155 

17,575 

38,592 

Thes,   livres    ....    1,965,394 

2,778,442 

2,003,202 

Allumettes,    grosses           35,281 

73,311 

94,277 

Petrole,    gallons.     .         683,319 

»,07,599 

2,212,747 

Tabac,   livres    .     .     .       819,154 

458,007 

622,742 

Cigarettes,  livres..    .       444,762 

233,741 

123,694 

PRIX    PLUS    ELEVES   SUR    CERTAINS 

PRODUITS. 

Lkis  cafes  de  Chase  &  Sanborn  ont  hausse  a 
nouveau.  Les  paquets  de  y2  livre  se  vendent  a  51c; 
les  paquets  d'une  livre  a  52c  et  les  paquets  de  2 
livres  a  51c. 

La  preparation  Reindeer.de  cafe  et  de  lait  est 
aussi  en  hausse,  la  grosse  boite  se  vendant  au  com- 
merce a  $6.50.  Le  lait  Baby  a  augmente  de  25c  la 
caisse,  a  $3.15.  La  moutarde  McLaren  est  cotee 
10c  plus  chere.  , 


La  Commission  des  achats  de  guerre  publie  un  ras 
port  montrant  I'etendue  et  la  valeur  de  so 
travail. 


TRAITEMENT  EQUITABLE 


Dans  le  troisieme  rapport  de  la  Commission  d> 
achats  de  guerre,  recemment  publie,  la  valeur  et 
quantite  des  achats  effectues  sont  exposees  conn 
suit: 

Valeur  et  quantite  des  achats  effectues. 

"La  Commission  existe  depuis  pres  de  qua! 
ans,  et  durant  ce  temps,  elle  a  eu,  la  surveillan 
d'achats  et  de  contrats  d'une  valeur  totale  de  p! 
de  $200,000,000.    A  la  page  IX,  se  trouve  un  so 
maire  montrant     approximativement  la  valeur  < 
achats  autorises  l'an  dernier    par    la  Commissi 
pour  les  divers  departements  du  gouvernemen  : 
mais,  en  plus  des  contrats  inclus  dans  les  valels 
ainsi  montrees,  la  Commission  a  autorise  de  nc  - 
breux  contrats  dont  la  valeur    n'est     pas  donnk 
quoique,  naturellement,  tous  les  achats  soient  ex]:- 
tement  rapportes  dans  le  rapport  de  l'audite'ur  >•■ 
neral.    Les  montants  ignores  se  rapportent  pres>  I 
tous  a  des  contrats  de  fournitures.   Par  exemple,  n 
contrat  est  accorde  sur  soumission,  pour  la  fou  i- 
ture  de  provisions,  de  fourrage,  etc.,  pour  une 
riode  de  temps  determinee.    Dans    ces    minute 
Commission  n'enregistre  pas  la  valeur  de  ce  ell 
trat,  et  elle  n'a  pas  cru  devoir  demander  aux  de| 
tements  concernes  un  rapport  sur  le  montant  dl 
gent  depense  en  vertu  de  ce  genre  de  contrat. 

"En  examinant  les  chiffres  ci-dessus  ment  a 
nes,  il  faut  se  rappeler  que  l'an  dernier  a  ete 
annee  anormale.  Certains  departements  ont  I 
duit  leurs  depenses  a  leur  plus  simple  exprest'1 
tandis  que  d'autres,  le  departement  de  la  Milic  * 
celui  des  Affaires  navales  par  exemple,  ont  d 
cause  de  la  guerre,  faire  des  achats  considera6* 

"La  quantite  des  achats  et  le  travail  qu'ils 
occasionne  peuvent,  probablement,  etre  mieux 
ques  par  le  nombre  des  seances  tenues  par  la  C  n 
mission  et  des  minutes  qui  enre'gistrent  ses  tr 
tions: 

Seanci 
Annees                                             chaque  a  u 
-     *1915-16   .  . ' 188 

1916-17 ,  227 

'      1917-18  257 

1918-19 29( 

Total .,,,..     96^1 
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"L'augmentation  du  travail  durant  la  derniere 
tinee  s'explique  par  le  fait  que  la  Commission  a  dA 
occuper  de  tous  les  achats  de  tous  les  departe- 
lents  au  lieu  des  seuls  "achats  de  guerre",  comme 
want  les  annees  precedentes. 

DEVOIRS  DE  LA  COMMISSION 

"La  Commission  des  achats  de  guerre  se  com- 
ose  de  trois  membres  honoraires;  elle  a  ete  cons- 
tuee  en  mai  1915,  avec  mission  de  reviser  tous  les 
chats  payables  a  meme  les  appropriations  de 
nerre.  La  plus  grande  partie  de  son  travail  a  ete 
ausee  par  les  achats  relatifs  au  corps  expedition- 
are  canadien.  En  fevrier  1918,  la  Commission  a 
3cu,  par  arrete  en  conseil,  pouvoir  de  controls; 
nis  les  achats  de  tous  les  departements.  Les  huts 
e  la  Commission  sont  d'economiser  l'argent  public 
t  d'abolir  le  patronage." 

Ease  des  achats  du  Gouvernement. 

Le  seul  fait  qu'un  prix  juste  et  raisonnable 
emande  ne  justifie  pas  an  achat  determine.  Le  pu- 
lic  demande  de  plus  que,  dans  toute  la  tnesure  <\u 
ossible,  toute?  les  maisons  faisant  affaires  dans  la 
leme  ligne,  aient  le  droit  et  l'opportunite  de  benSfi- 
ier  des  achat"  do  l'Etat;  d'ou  la  necessite  de  (In- 
lander constamment  des  soumissions.  C'es!  la  en 
lit,  la  seule  difference  qui  existe  en  in-  les  achats 
e  l'Etat  et  ceux  des  particuliers.  Ces  derniers  peu- 
ent  acheter  d'un  seul  individu  ou  d'une  seule  mai- 
in  pourvu  que  cela  fasse  leur  affaire.  Dans  les 
chats  de  l'Etat,  cependant,  ainsi  que  l'expose  lft 
apport,  toutes  les  personnes  on  compagnies 
mt  affaires  dans  une  meme  ligne,  doivenl  avoir 
liances  egales   d'obtenir  la  clientele  de  l'Etat.. 

Rappelons  en  terminant  que  notre  compatriot* 
lr  Hormisdas  Laporte  a  preside  pendant  le  temps 
e  la  guerre  aux  destinees  de  cette  Commission,  de- 
ensant  sans  compter  son  temps  et  ses  connaissan- 
es  pour  le  bien  du  pays,  et  le  travail  qu'il  a  ?ccom- 
li  dans  cette  charge  lui  fait  honneur  e1  merite  les 
loges  et  la  reconnaissances  de  tous.  Sir  Hormisdas 
aporte  doit  abandonner  cette  position  purement 
o'.iorifique  pour  devenir  directeur  administrateur 
eneral  des  chemins  de  fer  du  gouvernemenl  cana- 
ien,  mais  mil  n'oubliera  la  part  active  qu'il  a  prise 
ana  la  commission  des  achats  de  guerre  et  les  hau- 
^s  qualites  commerciales  qu'il  a  su  y  deployer. 


^PRESENTATIONS  CANADIENNES  POUR  LA 
FRANCE  DEMANDEES. 


Industriel,  ayant  agents  dans  principals  villes 
e  France  et  vastes  magasins  a  Amiens,  s'occupe- 
nt  da  maisons  canadiennes  desirant  vendre  en 
Vance. 

M.  Lesage  a  Ailly-sur-Noye  (Somme)^  France. 
References:  Barque  Sourmais  Cie,  Amiens. 

*Du  6  mai  1915  au  31  mars  191G;  les  autres 
nnees  du  ler  avril  au  31  mars  de  l'annee  suivant* 


Adoption  du  reglement  de  fer- 
meture  de  bonne  heure. 


Le  Conseil  de  Montreal  a  adopte,  cette  semaine, 
avec  force  amendements,  le  nouveau  reglement  de 
fermeture  a  bonne  heure.  Le  principal  amendement 
apporte  au  reglement  est  la  suppression  de  toutes 
les  clauses  touchant  la  fermeture  des  boutiques  de 
barbiers.  Le  projet,  tel  que  soumis,  fixait  a  sept 
heures  la  fermeture  de  ces  boutiques,  sauf  le  sa- 
medi  et  la  veille  des  jours  de  fetes,  alors  que  cette 
fermeture  aurait  eu  lieu  a  dix  heures.    Les  echevins 

prefere  garder  le  statu  quo,  et  les  boutiques  de 
3  continueront  de  fermer  a  huit  heures,  tons 
les  soii  pte*  le  samedi  et  la  veille  des  jours  de 

es,  alors  qu'elles  fermeront  a  minuit. 

lagasins    fermeront    dorenavant    a    sept 
!c    lundis,  mardls,  mercredis  ei  Jeudia  Boirs, 
a   neuf  heures  le   vendredi.  el    a   Olize  heures  le  sa- 
medi. 

Le  reglemi  ainsi  concu  avec  les  amende- 

ments qu'on  y  a  appoi 

Attendu  que,  en  vertu  des  dispositions  du  Btatut 
provincial    57    Victoria,  chapitre    50,    section  l.  le 

Conseil  d(>  toute  municipality  de  cite  ou  de  ville  a  le 

pouvoir  de  faire  des  reglements  ordonnant  la  fer- 
meture des  magasins  d'une  ou  de  plusieurs  catego- 
ries a  certaines  hemes: 

Attendu  que,  en  vertu  des  dispositions  du  Stat  u 
provincial  4  Kdouard  VII.  chapitre  29,  section  1. 
Mute  infraction  a  un  regleineni  fall  en  vertu  de  la 
lol  precitee,  rend  celui  qui  en  est  trouve  coupable 
:\  juges  de  paiz,  passible  d'une  amende 
n'excedani  pas  $40.00  POUT  chaque  infraction  et.  a 
defaut  de  paiement,  d'un  emprisonnemenl  n'exce- 
dani pas  deux  mois; 

Le  paragraphe  Buivanl  a  ete  retranche: 

Attendu  que,  en   vertu  des  dispositions  de 
charte,  la  Cite  a  le  droit  de  decreter.  par  reglement, 
la  fermeture  des  boutiques  de  barbiers  a  certaines 
heures,  chaque  jour  ou  certains  jours  de  la  semaine. 

Le  vote  a  ete  pris  BUT  cet  amendement.  sur  la 
proposition  des  echevins  Brodeur  et  Sansregret.  11 
a  ete  comme  suit: 

Pour  l'amendement:  les  echevins  Turcot.  Ru- 
benstein,  Dubeau,  lOlie,  Denis.  Brodeur,  Lamarre, 
Hedard.  Creelman,  Jacobs,  Shaw,  Desroches.  Car- 
mel,  Sansregret,  Filion.  Tremhlay  et  Dixon. — 17. 

Contre:  le  maire  Martin  et  l'echevin  Vandelac. 

Le  reglement  continue  comme  suit: 

II  est  ordonne  et  statue  comme  suit: 

Article  1. — Sont  abroges: 

(a)  le  reglement  No  328,  adopte  le  20  fevrier 
1905.  et  intitule:  "Reglement  concernant  la  ferme- 
ture des  magasins  de  bonne  heure"; 

(b)  le  reglement    No  498,  adopte  le  7  juillet 
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1913,  et  intitule:  "Reglement  amendant  le  regle- 
ment No  328,  intitule:  "Reglement  concernant  la 
fermeture  des  magasins  de  bonne  lieure". 

Par  un  vote  de  16  a  2,  on  a  retranche  les  deux 
paragraphes  suivants: 

(c)  le  reglement  No  616,  adopte  le  28  mars 
1917,  et  intitule:  "Reglement  a  l'effet  de  fermer  les 
boutiques  de  barbiers  de  bonne  heure,  certains  jours 
de  la  semaine; 

(d)  le  reglement  No  659,  adopte  par  la  com- 
mission administrative  le  30  avril  1918,  et  par  le 
Conseil  municipal  le  10  juin  1918,  et  intitule:  "Re- 
glement amendant  le  reglement  No  616,  intitule: 
"Reglement  a  l'effet  de  fermer  les  boutiques  de  bar- 
biers de  bonne  heure,  certains  jours  de  la  semaine." 

L'article  2  se  lisait  comme  suit,  dans  le  projet 
de  reglement: 

"Sauf  les  exceptions  ci-apres  enumerees,  les 
magasins  et  les  boutiques  de  barbiers,  dans  la  cite 
de  Montreal,  devront  etre  fermes  a  7  heures  du 
soir  les  mardi,  mercredi,  jeudi  et  vendredi  de  cha- 
que  semaine  et  a  dix  heures  du  soir  les  lundi  et  sa- 
medi,  et  ils  devront  rester  fermes  jusqu'a  cinq  heu- 
res du  matin  le  lendemain.  Cependant,  lesdits  ma- 
gasins et  boutiques  de  barbiers  pourront  rester  ou- 
verts  jusqu'a  10  heures  du  soir  les  jours  ci-apres 
mentionnes: — 

(a)  Le  jour  qui  precede  les  fetes  suivantes: 
L'Epiphanie,  le  Vendredi  Saint,  les  fetes  de  l'lmma- 
culee-Conception,  de  l'Empire,  de  la  Confederation, 
de  la  Toussaint  et  de  l'Ascension  et  les  jours  d'ac- 
tions  de  graces; 

(b)  Les  derniers  jours  du  mois  de  decembre 
de  chaque  annee,  a  partir  du  15  dudit  mois  inclusi- 
vement; 

(c)  les  jours  de  la  semaine  precedant  Paques; 

(d)  1'avant-veille  des  jours  de  fete  suivants 
des  Juifs:  le  premier  jour  de  l'an,  le  jour  d'Expiation 
et  le  jour  de  la  Paque." 

Cet  article  a  ete  remplace  a  I'unanimite  par  le 
suivant: 

"Art.  2. — Sauf  les  exceptions  ci-apres  enume- 
rees, les  magasins  dans  la  Cite  de  Montreal  devront 
etre  fermes  a  7  heures  du  soir  les  lundi,  mardi,  mer- 
credi et  jeudi  de  chaque  semaine,  et  a  9  heures  du 
soir  le  samedi,  et  ils  devront  rester  fermes  jusqu'a 
5  heures  du  matin  le  lendemain.  Cependant,  lesdits 
magasins  pourront  rester  ouverts  jusqu'a  11  heures 
du  soir,  les  jours  ci-apres  mentionnes: 

(a)  Le  jour  qui  precede  les  fetes  suivantes: 
L'Epiphanie,  le  Vendredi  Saint,  les  fetes  de  l'lmma- 
culee-Conception,  de  l'Empire,  de  la  Confederation, 
de  la  Toussaint  et  de  l'Ascension  et  les  jours  d'Ac- 
tions  de  Graces; 

(b)  Les  derniers  jours  du  mois  de  decembre 
de  chaque  annee,  a  partir  du  15  dudit  mois  inclusi- 
vement; 





(c)  Les    jours  de    la  semaine    precedant  I 
ques ; 

(d)  L'avant-veille  des  jours  de  fete  sur 
des  Juifs:  le  premier  jour  de  l'an,  le  jour  d'Exp 
et  le  jour  de  la  Paques." 

Puis  on  a  ajoute  l'article  2a,  qui  se  lit  com 
suit: 

"Art.  2a. — Nonobstant  les  dispositions  ci-d 
sus,  les  tailleurs,  les  marchands-tailleurs  et  les  r 
distes  pourront  garder  leurs  magasins  ouverts  j 
qu'a  neuf  heures  du  soir  le  lundi,  pourvu  que 
services  d'aucun  employe  ne  soient  retenus  end 
heures  et  9  heures  du  soir." 

L'article  3  dit: 

Article  3. — Le  mot  "magasin"  designe  tout » 
blissement  ou  lieu  ou  des  marchandises  sont  e>| 
sees  ou  offertes  en  vente,  ainsi  que  tout  etabli 
ment  ou  Ton  met  a  l'enchere  des  marchandises 
quelque  nature  que  ce  soit,  mais  ce  mot  ne  s'a]  i- 
que  pas: 

(a)  Aux  etablissements  ou  Ton  ne  vend 
du  tabac  ou  des  objets  generalement  requis  ] 
l'usage  du  tabac,  tels  que  pipes,  porte-cigares,  i 
mettes  ou  autres  articles  de  ce  genre;  des  journ 

.  gazettes,  revues  periodiques  ou  papiers-nouv 
illustres;  des  fleurs,  fruits  verts,  patisseries,  c> 
series,  creme  a  la  glace  ou  eaux  gazeuses; 

(b)  Aux  pharmacies,  quant  a  la  vente 
drogues  medicaments,  medecines,  remedes,  i 
et  produits  de  pharmacie,  instruments  et  apps 
de  chirurgie  et  leurs  accessoires;  articles  ou  a  I 
reils  hygieniques,  sanitaires  ou  de  toilette  et  j 
accessOires  generalement  vendus  dans  les  pha 
cies;  liqueurs  douces,  sodas,  bonbons  et  gem 
ment  toutes  choses  dont  le  commerce  est  pi 
par  le  paragraphe  (a)  de  cet  article. 

L'article  5  a  ete  amende  en  ce  sens: 
"Art.  5.— Le  mot  "ferme"  partout  ou  il  se  e 
contre  dans  le  present  reglement  signifie  non  o 
pour  la  vente  de  marchandises  et  ne  s'appliqu  p 
aux  ventes  deja  commencees  a  l'heure  fixee  pi 
fermeture." 

Les  autres  articles  du  reglement  ont  deja  a 
dans  notre  journal,  et  les  changements  qu'oi 
apportes  n'ont  trait  qu'aux  boutiques  de  bar 
qui,  comme  on  l'a  lu  ci-dessus,  ne  sont  pas 
par  le  reglement  tel  qu'adopte  par  le  Conseil. 


le 


DIFFERENCE   DU  PRIX  DU  CHANVRE  f 
DU   SISAL. 


La  difference  qui  existe  entre  le  chanvr 
nille  et  le  sisal  Mexicain  est  ordinairement  d<'2 
30  pour  100  de  plus  pour  le  premier.  Ceci  it 
au  fait  qu'une  livre  de  sisal  est  necessaire  pou  f; 
500  pieds  de  ficelle,  tandis  qu'une  livre  de  file 
Manille  peut  donner  650  pieds  de  ficelle. 
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RAPPORT  DE   LA  MISSION  CANADIENNE  A 
LONDRES. 


La  mission  canadienne  a  Londres  chargee  d'e- 
lier  les  relations  industrielles  et  commerciales 
;re  le  Canada  et  l'Angleterre,  et  en  meme  temps 
faciliter  la  reprise  commerciale  entre  notre  pays 
les  contrees  ennemies  vient  de  publier  un  impor- 
lt  rapport  a  ce  sujet.  La  commission  conseille 
■^age  de  la  marque  "fabriquee  au  Canada"  sur  les 
irchandises  canadiennes  expedites  outre-mer. 
tte  marque  servira  d'abord  a  distinguer  nos  pro- 
its  et  a  les  faire  connaitre  davantage  sur  les  inar- 
ms europeens.  A  l'avenir,  toutes  les  expeditions 
tes  sous  la  directian  de  la  commission  porteront 
marque  "Produit  Canadien". 

La  commission  a  de  plus  annonce  que  le  corn- 
ice avec  1'Allemagne  et  l'Autriche'est  maintenant 
>ris  et  que  des  permis  d'exportation  pour  ces  pays 
Livent  etre  obtenus  de  la  commission. 

Les  Etats-Unis  viennent  aussi  de  declarer  la  re- 
se  du  commerce  avec  1'Allemagne  et  l'Autriche. 

La  Commission  commerciale  canadienne,  a  Ot- 
va,  a  fait  la  declaration  suivante: 

"Un  cablogramme  recu  de  la  mission  canadien- 
deniande  que  les  marchandises  canadiennes  ex- 
cises dans  le  Royaume-Uni  ]>ortent  des  marques 
commerce  ou  des  descriptions  portant  des  mots 
liquant  le  pays  d'origine.  L'attention  de  la  mis- 
m  a  ete  attiree  sur  des  cas  ou  des  marchandises 
mi nt  du  Dominion  out  ete  detenues  par  les  auto- 
es de  douane,  parce  qu'elles  n'etaient  pas  confor- 
ms a  la  loi  des  marques  de  commerce.  La  eomniis- 
)n  reconnait  que  les  mots:  "Produit  canadien"  ou 
'abrique  au  Canada",  repondront  suffisamment 
ix  exigences.  La  commission  commerciale  fait 
ssortir  le  fait  qu'une  telle  marque  servant  a  desi- 
ier  des  marchandises  canadiennes  peut  constituer 
in  des  plus  puissants  facteurs  d'annonce  pour  nos 
oducteurs  et  manufacturiers,  si  la  qualite  des  ar- 
iles  expedios  outre-mer  est  maintenue  a  un  niveau 
eve.  Pour  les  expeditions  faites  sous  la  direction 
i  la  commission,  la  marque  de  commerce  "Produit 
nadien"  a  ete  definitivement  adoptee  par  la  com- 
ission  qui  la  considere  comme  plus  distinctive. 

"Comme  le  commerce  avec  l'Allemagne  et  l'Au- 
iche  allemande  est  maintenant  permis,  des  permis 
exportation  dans  ces  pays  seront  accordes  libre- 
ent  par  la  commission  commerciale  aux  memes 
editions  que  pour  les  autres  pays.  Un  cablogram- 
e,  recu  de  la  mission  canadienne,  dit  qu'un  "per- 
is de  commerce  avec  l'ennemi"  a  ete  emis  en 
rande-Bretagne  et  que  l'expedition  de  toutes  les 
archandises  qui  ne  sont  pas  inscrites  sur  la  liste 
conservation  est.  permise  sans  permis  d'exporta- 
on  individuel. 


"La  commission  commerciale  a  recu  un  ensei- 
gnement  supplementaire  de  Washington  a  l'effet 
que  le  gouvernement  des  Etats-tUnis  a  accorde  un 
permis  de  commerce  general  avec  l'ennemi  qui  per^ 
met  a  "toutes  personnes  de  communiquer  et  de 
commercer  avec  des  personnes  demeurant  en  Alle- 
magne",  sujet  a  quelques  limitations  specifiques. 
La  Ilongfie  et  la  Russie  bolsheviste  ne  sont  pas 
comprises  dans  le  permis. 

"Un  autre  cablogramme  transmis  de  Londres 
a  la  commission  dit  que  l'importation  en  Grande- 
Bretagne  de  marchandises  venant  d'anciens  pays 
ennemis  est  permise,  car  Ton  a  constate  l'impossi- 
bilite  d'etablir  un  niecanisme  pour  certifier  le  pour- 
centage  de  produit s  manufactures  allemands.  au- 
tiichiens  ou  hongrois  qui  fait  partie  de  l'importa- 
tion." 


POUR   ANNONCER   LE   POISSON   CANADIEN  A 
L'ETRANGER. 


Le  departeineiii    (b-s   pecberies      canadienne-   a 

decide  de  faire  de  la  publicity  en  faveur  du  poisson 

canadien  et  d  a  produits  du  poisson  en  Grande 
Bretagne,  en  France,  el  dans  lea  pays  parlant  l'es- 
respagnol.     Depuis  quelques  ann^es,  le  gouverner 

ment  a  ili'pense  beaucoup  d'argent  pour  effectuer 
des  eampagnes  de  publicity  en  faveur  des  provin- 
ces de  l'Ouest  el  des  dil'leieiites  ressourccs  nalu- 
relles,  mais  il  n'a  i>as  6t6  fail  grande  chose  pour 
annoncer  le  poisson  canadii  n  a  l'^tranger. 

Le  Gouvernemenl  a  demand^  aux  p^cheurs 
d'augmenter  leur  production  autant  que  possible: 
et  il  sent  pes  r  piuit-eire  but  lui  a  pr^senl  une  cer- 
taine  respon&abilite'  tiui  I'oblige  a  les  aider  a  disno- 
s(u-  de  leur  surplus. 

La  Commission  Canadienne  du  Commerce  re- 
leve  aussi  les  informations  relatives  aux  possibili- 
t«'s  (les  marcbes  des  autres  pays  pour  le  poisson. 

On  n'a  pas  jusqu'ici  annonce  le  poisson  cana- 
dien parmi  les  niarcbands  de  poisson  d'Anglet  erre 
et  de  France,  et  ce  sont  pourtant  des  clients  desi- 
rables et  interessants.  Les  gros  niarcbands  de 
poisson  d'Angleterre  qui  importent  actuellenient 
du  poisson  canadien  so-it  onliiiaireinent  eux-m»V 
nies  proiirietaires  de  barques  de  pecbe  et  n'ont 
cure  de  pousser  la  vente  des  produits  des  eaux 
canadiennes  quand  ils  out  a  disposer  de  la  bonne 
peche  de  leurs  chalutiers. 

Si  le  marchand  detaillant  etait  bien  informe 
en  ce  qui  a  trait  au  poisson  canadien.  par  son 
journal  de  commerce  hebdomadaire,  il  pourrait. 
selon  toute  probabilite.  developper  une  demande 
qui  attirerait  l'attention  du  marchand  de  gros  et  a 
laquelle  celui-ci  devrait  etre  en  mesure  de  repon- 
dre. 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et 
d'Arthabaska 


ACTE3  ENREGISTRES  AU  BUREAU   D'EN  REGISTREM  ENT 
D'ARTHABASKA. 

Du  20  juillet  au  2  aout  1919. 

Ventc — Georges    Hardy    a   Wilfrid    Laliberte,  -p.n.e.    10a,    lie 

rg,  Blandford,  $1.00  pay#e, 
Obligation- -Joseph   Smith   a   J.   N.    Blanchet,    V2e,   2G5,   Buls- 

trode,  $2,000. 
Obligation— Arthur  Luneau  a   Henri   Luneau,  p.   18,   S:o-Vic- 

toiro.   KJ  200. 
Vente — Albert  Tousignant  a  Octave  Poudrier,  prise  d'eau  sur 

234,   St-Christophe,   $1,   payee. 
Vente — Wilfrid  Morissette  a  Emery  Croteau,  p. so.  585,  War 

wick,  53,000,  dues. 
Transport — Alfred    Vezina   a   Alphonse    Brisson   sur   Adeiard 

Joyal.   $2,650. 
Obligation — Arsene  Metivier  a  Alphonse  Metivier,  2,  3  et  4, 

Ste-Victoire,  $1,400. 
Vente — Corporation  Chester-Ouest  a  Paul  Desharnais,  p.  51a, 

St-Paul.  $100,  payees. 
Echange — Alphonse  Frechette  et  Nelson   Lacourse,   16a,   1Gb 

et  16c,  7e  rg*  Stanford  et  p.l.,  Princeville. 
Resiliation  de  la  vente  par  Pierre  Provengal  a  Eleusippe  La- 

bonte\  p.  402,  Ste-Helene  et  autre  dans  Megantic. 
Echange — Adeiard    Labbe    a    Joseph    St-Laurent,    fils,    p.    414, 

Ste-Victoire,  retour  de  $300,  $50  a/c. 
Echange — Joseph    St-Laurent,    fils   a  Adeiard    Labbe,   p.    247, 

Arthabaskaville. 
Cession — Joseph    Beaudet  a  la   Corporation   de   Victoriaville, 

p.  465,  Ste-Victoire. 
Vente — Albert    Lainesse    a    Gregoire   Bussiere,  p.   880,  War- 
wick,  $575,   $50  a/c.     ■ 
Obligation — Joseph    Boisvert    a    Arthur    Laurent,    959,    War- 
wick, $400. 


RAPPORT   DE   LA  SEMAINE   FINISSANT   LE  2  AOUT   1919. 


Comte  d'Arthabaska 


ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE. 

P.  A.  Brassard  vs  Alfred  Lacourse,  de  Wotton  Nord,  $103.88. 

Banque  Nationale  vs  Tobie  Levasseur,  de  Sulby,  T6miscoua- 
ta,    $663.65. 

Francois  Duhaime  vs  Dame  App.  Duhaime,  de  Bulstrode  Sta- 
tion, 4eme  classe. 

Francois  Duhaime  vs  Maxime  Morin,  de  Bulstrode  Station, 
4eme  classe. 

Dame  Rose-Anna  Despres  vs  Arthur  Hebert,  de  Victoriaville. 
Separation  de  corps. 

Dame  Rose-Anna  Despres  vs  Arthur  Hebert,  de  Victoriaville. 
Saisie  conservatoire. 

Samuel  Lemau  et  al.  vs  Corporation  de  la  paroisse  de  Ste- 
Victoire,  4eme  classe. 


ACTIONS  EN   COUR  DE   CIRCUIT 

C.  O.  Roberge  vs  Ludger  B61iveau,  de  Victoriaville,  $6.35. 
P.    Antonio   Brassard    vs    Donat   Desfoss^s,   de    Ste-Clothilde, 
$96.91. 


JUGEMENT  EN  COUR  SUPERIEURE. 

Joseph  Levasseur  vs  Onesime  Hamel,  de  Franklin  Fall,  E.U. 
A.  Jugement  contre  d^fendeur  pour  $216.06. 


DECLARATION   DE    SOCIETE 

Georges  Couture,  ferblantier  de  Warwick  et  Adeiard  Labbe, 
restaurateur  de  Victoriaville,  faisant  le  commerce  de  fer- 
blantiers,  de  ferronnerie,  de  quincaillerie,  a  St-Ferdinand 
d'Halifax,  P.Q.,  sous  la  raison  sociale  de  "Couture  et 
Labb6." 


BUREAU    D'ENREGISTREMENT,   CITE    ET   DISTRICT    DES 
TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  29  juillet  au  5  aout. 

Privilege. — Martineau  et  Frere  vs  Henri  Sansfacon. 
Declaration  sociale. — Pichette  et  Prevost. 
Obligation. — Moi'se  Hubert  a  Arthur  Lefebvre. 
Quittance. — Maxime  Blais  a  Odilon  Charette. 
Vente. — Racine  &  Caron  a  A.  E.  Guillemette. 
Main-lev6e. — Fabrique  St-Bernard  a  Georges  Baril. 
Vente. — Arthur  Guibord  a  Alphonse  Valine. 
Vente. — Joseph  Begin  fils  a  Dieudonne  Chenevert. 


Obligation. — Dieudonne  Chenevert  a  Dame  J.  N.  Bourassa 

Vente. — Arthur   Carignan   a  J.   B.   Tremblay. 

Quittance. — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Victor  Lema> 

Vente. — Achille   Carignan   a  Wilfrid    Normandin. 

Transport. — Elise  Belemare  a  Nap.  Beaulieu. 

Vente. — G.   A.   Ferron  a  Hilaire   Paquin. 

Declaration  sociale. — J.  B.  Clement  &  Cie. 

Declaration  sociale. — Chs  Racette  &  Cie. 

Declaration   sociale. — Les    Tourbieres   des    Laurentides  L 

Cession. — Julie  Pratte  a  Dame  Georgiana  Alarie. 

Vente. — Patrice  Tremblay  a  D.  O.  Gauthier. 

Vente. — F.  X.  Vanasse  a  William  Fay. 

Obligation. — Adolphe  Allard  a  J.  O.  Lacoursiere. 

Quittance — Succ.  J.  E.  H6tu  a  Dame  Adelphe  Garneau. 

Quittance.— Succ.  J.  E.  Hetu  a  W.  E.  Roy. 

Quittance. — Succ.  J.  E.  Hetu  a  Phi.  Gouin,  fils. 

Obligation. — F.  X.  Vanasse  a  Jos.  Arseneault. 

Obligation. — Elz6ar   Launier  a  Caisse  Populaire   3-R. 

Quittance. — Dame  F.  X.  Bellefeuiile  a  F.  X.  Vanasse 

Transport. — Adem  Bellerive  a  Ernest  Mercier. 

Quittance. — Jos.  L.  Fortin  a  Ls  F.  Robert. 

Cession. — Heritiers  N.  Grenier  a  Dame  Josephine  God  in 

Obligation. — L.  P.  Sauvageau  a  F.  X.  Toupin. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Athanase  Pou£|i 

Vente. — Israel  Racine  a  Israel  Thibault,  pere. 

Vente  — Louis  Dupont  a  Joseph  Dupont. 

Quittance. — Succ.   C61ina  Beauchesne   et   al.,   a  L.   P.  S. 

geau. 
Vente. — Joseph  Lord  a  Thomas  Lord. 
Cession. — A.  E.  Goyette  et  al.,  a  Edouard  Lefebvre 
Obligation. — Jean  Doucet  a  Raoul  Doucet. 
Transport. — Freddy  Gelinas   a  Victor  Levasseur. 
Obligation. — Octave  Beaulieu  a  V.c'or  Levasseur. 
Quittance. — Banque   Nationale   a  Alfred    Sauvageau. 
Quittance. — Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Alfred  Bruneau. 
Quittance. — Philippe  Lord  a  Joseph  Marchand. 
Quittance.' — Liniere  Maheu  a  Joseph  Marchand. 


1U. 


CITE    ET   DISTRICT   DES  TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  29  juillet  au  5  aout. 

JUGEMENTS    EN   COUR   DE    CIRCUIT 
Beaudoin  Limited  vs  Aime"   Houde,   $23.72. 
Beaudoin  Limited  vs   Georges  Emond,  $16.54. 
Joseph  Letendre  vs  Joseph  Boucher,  $60.56. 
George  Petcoff  vs  Bono  Penchoff,  $77.00. 


Nous  off rons  pour  livrai 
son  immediate  les  marchan 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blan 

Poivre  Rouge  —  Gingenbn: 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym  [ 

Allspice  (Piments)  SerrieU 

Epices  de  Ceylon  Menth'i 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsi 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIJ 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTRE/. 
Manufacturers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 
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ES  TRIBUNAUX 

GEMENTS    EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


rsoll   Packing  Co.,  Ltd.,  vs   H.  Gi- 
ll,   Mcntreal,  $126. 
I)  Kalewski  vs  Abraham    Katluk, 
ntreal,  $131. 

'ontaine  vs  Grosia  Balducci  et 
?x.  Gracomini,  Rome,  Italie,  $360. 
usseault  vs  J.  L.  Dion,  Montreal, 
10. 

itore  Miela   vs    Matthews   Steam- 
•,  Co.,  Montr6al,  $300. 
Ponciere  Suhurbaine  de  Montreal 
Ones    f  Ibort,    Montreal,   $458. 

vs  Gea.  Goddard,  N.  D.  du 
c,  $507. 

it  Montrealais  Lt6e,  vs  L.  Jos. 
iiiilx'le  et  Arthur  Martel,  Marie- 
le.  $!I02. 

sauna  Kouri  vs  Phil  Descenza, 
ntreal,  $157. 


UGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


isselin  vs  A.  Drolet,  $16. 

vs  Art.  Cloutier,  $39. 
ubreull  -vs  Francois  Pare\  $24. 
rmalse  vs  Art.  Vachon,  $26. 

Normand  vs  P.  R.  Pisaillon,  $13. 

Patch  vs  E.  B.  Brodeur,  $71. 
.  Robert  vs  Zenon  Goyer,  $12. 
lock  vs  B.  Goldman,  $84. 

Larost  vs  Aristlde  Demers,  $96. 
itA  vs  Onesime   llamelin,  $39. 
jllin  vs  Jos.  Legros,  $39. 

Beaudoin  vs  F.    \     I.  a  force.  $22. 

Benoit  vs  A.  F.  Brunet,  $38. 
(guise  vs  Alb.  Demers,  $16. 
irgi  on  vs  G.  B.  Janson,  $19. 

Peliflsier  vs  E.  Girard,  $10. 
ignier  vs  J.  M.  Leclair,  $15. 

Sabal   vs  o.   Durocher   Lachine, 

arineau  el   al    vs   Vve    Pete   Mur- 
,  Valmorin,  $28. 
Snard  vs  ('lis.  Wetty,  St-Lambert, 


W.  B.  Dufort    vs    Jeffrey     Levasseur, 

Grand'Mere,  $18. 
W.  Robidoux  vs  Alb.  Dubois,  St-Doro- 

thee,  $31. 
Renfrew  Machinery    Co.    vs    Jean    B. 

Jette\  Joseph  Farm,  $81. 
N.  Lamel  vs  Jos.  Gagnon,  Verdun,  $12. 
C.  Besner  vs  W.  J.  Mitchell,  Vaudreuil 

Station,    $33. 
G.   Lassonde  vs  Geo.    Monk,    Verdun, 

$17. 
J.  O.  Fournier  vs  R.  Marier,  Lachine, 

$33. 
Lord,  Bourbonnais  &  Perron,  Lt6e,  vs 

J.   C.   Collette,   Lachine,   $10. 
A.   Carriere    vs   J.    St-Onge,    Lachine, 

$29. 
A.  Carriere  vs  A.  Martel,  Lachine,  $70. 
A.    Carriere    vs    W.    Seguin,    Lachine. 

$33. 

A.  Carriere  vs  M.  Range,  Lachine,  $25. 
U.   Duval  vs  Jos.  Paquette,  $10. 

S.  A.  Cohen  vs  Royal  Polities,  $75. 
O.  St-Denis  vs  Gust.  Chevrier.  $11. 
E.  Pageau  vs  Geo  .Bouchard,  $15 
Et.  Dery  vs  J.  B.  Cabana,  $44. 
M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  M.  Stevens,  $30. 
R    M.  Easton  vs  M.  J.  Parsons.  $63. 
Hilton  Bros,  vs  H.  Couvrette.  $13. 
N.  G.  Valiquette  vs  G.  Marion,  $23. 
L.   Masseron    vs    Bug.   Daoust,  $19. 
IV    Robert    vs   Stephen   Mons,   $46. 
M.  P.  S.  Corp.  vs  I.  Bazinet,  $21. 
M.  P.   S.   Corp.   vs   S.   Beauchamp,   $31. 

B.  F.  Rendall  vs  E.  Knapp,  $72. 

J   .Kennedy  vs  Juzos  Szargalis.  $14. 
Montreal     Abattoirs     Ltd.    vs    E.    Pay- 
ment,  $57. 
\.  Trudeau  vs  Jos.  Mailloux.  $33. 
.1.  P..  i).  Dumiis  vs  B,  Leoompte,,  $25. 

Couvn  tte  Sauriol  I.tee.  .vs  .1  Ltla- 
cheur,  $76. 

.1.  Kouttenberg  &  Co.  vs  John  Haw- 
kins. $73. 

Montreal  Dairy  Co.,  Ltd  .  vs  \. 
Briusseau,  (12, 

,Leclaire  fc  Frere  vs  .1  LafrancbJse, 
$18. 

K    Lapointe  vs  Jos,  Allard,  $15. 

Hudon  Hubert  &  Din  »a  i  a  Ledoux, 
\oriii   Stukeley.,  $62. 

1        Axchambaull   vs  .1.   if    West, 

P.   M.  Beaudoin   vs    Fells    St  On 


Mr  mi   Ferron  vs   J.   Bros.seau.   $10. 
Jacob   Berlinrl   vs  Art.   Cer<§,   $25. 
Commission     Scolaire    du     Coteau    St- 

Pierre  vs  J.  E.  O.  Chaput,  $3. 
Isidore  Caron  vs   H.  Vallieres.  $59. 
John  Perlman  vs  D.  Lepage,  $55. 


ABANDON    JUDICIAIRE 


Par  Raoul  Lafortune,  de  St-Patrick 
de  Rawdon:  J.  Conrad  Perrault, 
Kardien   provisoire. 

Par  Calixte  Descoteaux,  Trois-Ri- 
vi(ics:  Henri  Bisson,  gardjen  pro- 
visoire. 

Par  Hidalla  Savard.  de  Quebec:  D4- 
dard  &  Belanger,  gardiens  provi- 
soii 


:o: 

DEMANDES   EN   SEPARATION 
DE    BIENS 


Marie  Oliva  Lambert  vs  Evariste  Ber- 
geron,   de   St-Nlcolas. 

Margaret  Ann  McDermotl  VS  Krnest 
David    Straclmn.    Montreal. 


-:o:- 


COMPAGNIE    DISSOUTE 


JacQues-Cartler  Pulp  &  Paper  Co. 

:o: 

AVIS    DE     DIVIDENDE 


Louis   Bmile  Cbarpentler,  an   premier 
et   dernier  divldende,  payable  le   ll 
aoOt,    par    K.    Si  Pierre,   de    Si  I'ie   de 
it.  curateur. 


EN    LIQUIDATION 


Techno  CIh  micala   I  <<\ 
marteau,  liquidateur. 


Alex.    I> 


Table  Alphabetique    des    Annonces 


ey  Salt  Co.  .    .    .  13 

irican  Pad  ....  37 

irance  Mt-Royal.  40 

er,  Walter  &  Cie.  10 

que  d'Hochelaga .  38 

que  Molsons   .    .  38 

que  Nationale  .   .  38 

que  Provinciate  .  38 
ish  Colonial  Fire 

a It) 

leur,  A 10 

lie  &  Harvie.   .   .  10 

ada  Life  Assurance 

3 40 

ada  Foundries.    .   36 
ada  Steamship 

nes 42 

idian  Polishes 

* 7 

adian  Postum 

-r^al 29 

'Hi,  C  H„  Co., 

:ee 4 


Cie  d' Assurance  Mutuel- 

le  du  Commerce.   .  40 

Church  &  Dwight  .    .  7 

Clark,  Wm 6 

Cluett,  Peahody  &  Co.  I:' 

Connors  Bros.   ...  10 

Cote  et  Lapointe  .    .  10 

Couillard,  Auguste.   .  40 

Dominion  Canners  Co.. 

Ltd 3 

Dominion  Salt.    ...      7 
Duffy,  J.  J.,  &  Co.  .   .    24 

Eddy  Co 7 

Exposition  de  Quebec  12 


Fontaine,  Henri 


10 


Gagnon,  P.  A 40 

Garand,    Terroux    £.• 
Cie 40 


Gendron  Mfg.  Co. 


35 


Gillette  Safety  Razor 
Co.    .    .    .    couverture 

Imperial  Tobacco  .   .    L5 
Inglis,  George  ....    36 
International  Business 
Machinery,  couverture 

Jonas  &  Cie,  H.  .   .   .      5 

La  Prevovance   ...  40 

Leslie  &  Co.,  A.-C.   .  36 

Lewis  Bros 33 

Liverpool-Manitoba  .  40 

Long,  R.  G I- 

Matthews-Blackwell .  9 

Mathieu  (Cie  J.-L.)  .  8 

McArthur.  A 36 

Morrissette,  Nap.  .    .  S 

Maxwells  Ltd 37 

Montbriand,  L.-R.  .  .  40 

Montreal  Biscuits  Co.  8 


Nov;'  Scotia  Steel  Co.  38 

Old    City    Mfg.    Co., 

Rgd 11 

Ottawa   Paint   Works, 

Couverture 

Paquet  et  Bonnier.  .  40 
Parker  Broom  Co.  .  6 
Poulin  &  Cie  .    .    .    .    10 

Ramsay  Paints  ...    37 

St.  Croix  Soap   ...  8 

Stau ntons,  Ltd.  ...  37 

Steel  Co.  of  Canada.  35 

Still,  J.  H.,  Mfg.  Co.  36 

Sun  .Life  of  Canada.  40 


Trudel  et  Guillet 


10 


Welch  Co.  Ltd. 

Couverture 

Western  Ass.  Co.  .  .  10 
Williams  Co.,  .1.-11.  .  36 
Wisintainer  &  Fils.    .    34 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


MARCHE  DE  MONTREAL. 
Mercredi  soir,  le  6  aout  1919. 
'  La  caracteristique  du  marche  cana- 
dien  des  pores  vivants,  cette  semaine, 
a  ete  la  force  du  marche  de  Montreal 
et  les  prix  ont  ferme  de  50c  a  $1.00 
les  100  lbs,  plus  eleves  que  ceux  de  la 
cemaine  derniere.  Cela  est  attribue 
a  des  offres  moins  considerables  et  S 
la  demande  urgetite  contlnuelle  de  la 
part  des  maisons  de  salaison  pour 
des  approvisionnements  par  suite  du 
mouvement  lourd  du  bacon  pour  ('ex- 
portation, avec  des  stocks  compara- 
tivement  peu  considerables  sur  place 
et  de  I'augmentation  de  la  consom- 
mation  domestique  a  cause  de  la  tem- 
perature torride  que  nous  avons  eue. 
Le  commerce  des  pores  a  ete  actif  et 
tous  les  lots  choisis  au  commence- 
ment de  la  semaine  se  sont  vendus  de 
$23.50  a  $24  les  100  lbs,  mais  plus 
tard,  ils  ont  monte  de  $24  a  $24.50 
pesant  en  descendant  des  chars,  et 
le  marche  a  cloture  fort  a  ces  prix. 
Le  marche  de  Toronto  s'est  ouvert 
un  peu  plus  facile  avec  un  declin  de 
25c  les  100  lbs,  avec  des  ventes  de 
lots  de  choix  a  $24.50  les  100  lbs,  pe- 
ses en  descendant  des  chars  et  a 
$24.75  nourris  et  abreuves,  mais  vers 
la  fermeture,  le  marche  etait  ferme  a 
$24.75  peses  en  descendant  des  chars 
et  a  $24.50,  nourris  et  abreuves.  Un 
ton  plus  fort  a  prevalu  sur  le  mar- 
ch: de  Winnipeg  et  les  prix  ont  fer- 
mO  a  50o  les  100  lbs  plus  eleves  qu'il 
y  a  une  semaine  a  $23.50  les  100  lbs 
pour  des' lots  choisis  peses  en  des- 
cendant des  chars. 

II  ny  a  pas  eu  de  changement  no- 
table sur  le  marche  des  viandes  fu- 
mees  ou  cuites  au  cours  de  la  semai- 
ne, mais  le  ton  a  ete  tres  ferme  en 
sympathie  avec  les  prix  eleves  obte- 
nus  pour  les  pores,  et  a  cause  de  la 
demande  continuelle  pour  toutes  les 
lignes  de  viandes  fumees  et  cuites 
pour  la  consommation  domestique  et 
pour  I'expedition  aux  endroits  de 
campagne,  ce  qui  a  eu  pour  effet  d'a- 
mener  un  commerce  considerable  au 
point  de  vue  du  "jobber".  Les  jam- 
bons  de  3  a  10  lbs  se  rent  vendus  de 
45c  a  46c  la  lb.,  de  12  a  15  lbs  de 
43c  a  44c.  Le  marche  du  saindoux 
n'offre  pas  de  nouveaux  changements 
pour  la  s,emaine.  Le  marche  du  beur- 
re  a  ete  plus  facile  et  celui  du  froma- 
ge  actif.  Les  prix  des  volailles  -eont 
bien  maintenus.  Les  marches  du  pois- 
son  sont  tranquilles  et  les  approvi- 
sionnements suffisants  avec  la  pers- 
pective d'une  baisse  dans  la  base  du 
prix  cet  automne. 


LES      PORCS      ENCORE      FERMES; 
LES   APPROVISIONNEMENTS 
PRIS. 
Vandes     fratches.    — ■    Les    approvi- 
sionnements de   viandes  fraichcs  sont 
suffisantes  pour  repondre  aux  besoins 
domestiqueo.    II    y    a   eu    une   assimila- 
tion    continuelle     des     approvisionne- 
ments  de    la   part   des   maisons  de   sa- 
laison  et  toutes   les  consignations  ont 
ete  absorbees  prOmptement.   Les   prix, 
en   general,  sont   plus   stables   et   II    y 
a  peu  de  changement  a  signaler,  si  ce 
n'est   une   legere   baisse   dans   le  choix 
cote.     Le    stock    frals    tue      d'abattoir 
s'est  vendu  de  $32  a  $32.50. 
Nous   cotons: 

Pores  vivants 23.50  23.75 

Pores,  prepares-— 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 32.00  32.50 

Truies  (pesantes)    ....   26.50  27.00 
Pore  frais — 

Gigot  de  pore 0.40 

Gigot  de  pore  (trimm6) 0.45 

Longes   (trimmees) 0.44 

Longes   (non  trimmees) 0.42 

Tenderloins,  la  lb 0.46     0.48 J 

Cotes,  Spare 0.26 

Epaules  (trimmees)   .    .   .     0.30     0.31 
Boeuf  frais — 
(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derriere 0.30 

Quartiers  devant    ....     0.16     0.18 

Longes 0.37 

Cotes 0.28 

Chucks 0.15     0.16 

Hanches 0.2$ 

(Vaches) — 
Quartiers  derriere  ....     0.25     0.28 
Quartiers  devant   ....     0.14     0.17 

Longes 0.28 

Cotes 0.25 

Chucks 0.15 

Hanches 0.26 

Veaux  (suivant  qualite)    .     0.22     0.27 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb. 0.36 

Mouton ■  0.20 

LES   VIANDES    FUMEES   SE 

VENDENT    PLUS  CHER 
Viandes   fumees     et     preparees.   — 
Par    suite    d'une    demande    tres    consi- 
derable,   les    ventes     de    viandes     fu- 
mees  et   preparees   ont   ete    plus    nom- 
breuses   et   cela   a   eu    pour   effet   d'af- 
fermir    la    base   du    prix.    Les-  jambons 
de    14-20    lbs    ont    monte    d'un    centin. 
Le   bacon    route   et   le   bacon   ordinaire 
ont  monte  de  1c  a  3c  la  lb.  suivant  la 
qualite.    Les    dos    Clear    Fat    ont    subi 
une    hausse    de    50c    par    baril,    tandis 
que      le    pore    engraisse    aux     feves   a 
monte   de   $1.50.    Le   ton    reste   ferme. 
Nous  cotons: 
Viandes  preparers — 
Jambons: 
Medium,  fumes,  la  lb — 

(Poids)  12-14  lbs 0.47 

14-20 0.48 

20-25 ....      0.42 

25-35 0.40 


Dos— 
Ordinaire 0.53    O.i 

Bacon — 
Dejeuner,   la  lb.    (suivant 

qualite) 0.50    0.! 

Roule.  la  lb.  .    .    . 0. 

Viandes  salees  secheB — 
Long    (clear)    bacon,   lots 

de  1  tonne  ...."..     0.30J  0. 
Long    (clear)    bacon,    pe- 
tits lots 0.31    0. 

Dos  gras,  la  lb 0 

Pore  en  baril — 
Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 

ceaux  40-50 67 

Dos,   morceaux   30-40    .    .  62.00  62 
Pore,  dos  gras  (clear)  brl     —  70 

Pore,  lourd   (baril) 54 

Pore  engraisse  aux  feves 

(baril) 56 

SOUS      UNE      GRANDE      DEMAN. 
LES    VIANDES    CUITES 
MONTENT.     • 

Viandes    cuites.   —    II    y    a    eu 
mentation    dans   la   demande   pour 
viandes  cuites,  et   les  ventes  sont 
cellentes.     Beaucoup    de    I'approvi 
nement  s'en  va  dans  la  consamm 
aux    endroits   de   villegiature.     La   i 
gue    de    boeuf   en    gelce   ect    rend 
70c;    la    langue    de    pore    a   43s  el  e; 
epaules    boutllies    et    roties    a    CC  I; 
lb.    Le   ton   du   marche   est   ferme 

Nous   cotons: 

Tete  en  frcmage 

Langue  de  boeuf  en  gelec,  clurx 
Langue  de  pore  en  gelee   .    .    .    I 
.Tambnn   et  langue.  la  lb.    . 

Jambons.  rotis ! 

veau  et  :angue 

Jambons,  rotis 

Jambons,  cuits 

Epaules,  roties 

Epaules,  bouillies 

Pates  de  pore   (douz.)    .... 
Boudin,  la  lb 

LE     PRIX     DU     SAINDOUX     RT 
SUR    UNE    BASE    FERME 

Saindoux.  —  En  vue  du  fait  q    I 
prix   du    pore   se   maintiennent, 
du    marche    du    saindoux    reste   M 
Les   ventes   de   saison   ont  ete   ' 
et  la  demande  semble  se  mainter 
depit  du   prix  eleve.    On   rappor 
les    approvisionnements    sont    s. 
sants. 

Nous  cotons: 

Saindoux.  pur — 

Tiercss,  400  lbs,  la  lb '0. 

Tinettes.   50  lbs,  la  lb 0 

Seaux,  20  lbs.  la  lb 1 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb., ,0 

PAS  DE   BAISSE   DANS  LE  PF< 
LA    GRAISSE    VEGETAL 
Graisse    vegetale.    —    Tout 
tant  a  son  prix  eleve,  la  graiss  v 
tale  a  continue  a  se  vendre  lit  n 
et    sur    une    base    plus    stable,   a 
mande,     apparemment,     va     c< 
pour  le  moment  et  les  appro- 
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its     sont     actuellement     suffisants 
r   repondre   aux   besoins   actusls. 
COMMERCE   DU    FROMAGE   EST 

ACTIF. 
romage.  —  II  ne  s'est  rien  produit 
nouveau  sur  le  marche  du  froma- 
au  cours  de  la  semaine,  si  ce  n'est 
les  producteurs  ne  sont  pas  satis- 
s  des  prix  qui  sont  payes  et  une 
nde  assemblee  doit  se  tenir  a  Ot- 
a  a  ce  sujet.  La  caracteristique 
lommerce  local  a  ete  la  bonne  de- 
ide  pour  du  fromage  de  la  part 
heteurs  americains  et  des  ventes 
quelques  lots  ont  ete  faites  pour 
pedition    aux    Etats-Unis,    et    avec 

il  y  a  eu  une  plus  grande  de- 
ide  de  la  part  des  maisons  de  gros 
les  pour  des  approvisionnements, 
:ela  ajoute  au  commerce  soutenu 
I'exportation  a  ete  cause  que  Jes 
lires  actives  ont  ete  faites.  Les 
es  aux  halles  de  la  campagne  ont 
rencontrees  par  une  bonne  deman- 
et  toutes  les  ventes  ont  ete  faites 
la  base  de  25c  la  lb.  pour  le  No  1, 
e  en  magasin  a  Montreal.  Les  ar- 
iges  de  fromage  pour  la  semaine 
erminant  le  2  aout  1919,  ont  ete  de 
54  boites,  soit  une  augmentation 
4,728  boites  avec  ceux  de  la  se- 
ne  correspondante  de  I'an  dernier, 
total    des   arrivages   depuis    le    1er 

1919,  a  date  accuse  une  dimi- 
ion  de  98,642  boites  compares 
c  ceux  de  la  periode  correspondan- 
le   I'an  dernier. 

e  comite   de    I'exportation    du    Fro- 
ge   Canadien    paiera    les   prlx   cotes 
r  tout  le  fromage   livre   aux  entre- 
s  a  Montreal: 
ous  cotons  : 

1,  la  lb 0.25 

2,  la  lb 0.24A 

3,  la  11) 0.24 

MARCHE  DU  BEURRE  PLUS 
FACILE. 
eurre.  —  Un  ton  plus  faciJe  a  pre- 
ii  sur  le  marche  local  du  fromage 
cours  de  la  semaine  et  les  prix  ont 
:ure  un  peu  plus  bas  qu'il  y  a  une 
laine.  On  attribue  ce  declin  aux 
s  arrivages  continuels,  a  I'accumu- 
on  du  stock  sur  place  et  a  I'ab- 
ce  de  toute  demande  importante 
I'exterieur  a  un  prix  que  dans  la 
part  des  cas  les  detenteurs  ne  sont 

prets  a  accepter,  vu  que  les  mar- 
ndises  leur  coutent  plus  cher.  A 
ception  des  ventes  regulieres  heb- 
nadaires,  le  marche  a  ete  tran- 
lle.    Aux  ventes  a   I'encan,   le   total 

offres  s'est  eleve  a  2,962  paquets 
beurre  de  cremerie  et  les  prix  ont 
ture  de  y$c  a  %c  plus  bas  que  ceux 

y  a  une  semaine.  A  la  campagne, 
ton  a  ete  plus  facile  et  les  prix,  a 
/vansville,  ont  baisse  de  %c  la  lb. 
a  St-Hyacinthe,  de  l^c,  compares  a 
ix  payes  auparavant.   Les  arrivages 

beurre    pour   la    semaine    finissant 


le  2  aout  1919,  ont  ete  de  19,714  pa- 
quets, soit  une  augmentation  de  313 
paquets  compares  a  ceux  de  la  se- 
maine precedente  et  une  augmenta- 
tion de  1,713  paquets,  avec  ceux  de  la 
meme  semaine  de  I'an  dernier.  Le 
total  des  arrivages  depuis  le  1er  mai 
a  date  montre  une  augmentation  de 
10,143  paquets  compares  avec  ceux  de 
la  periode  correspondante  de  I'an 
dernier. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cremerie  pasteurise   .   .    .  0.54*  0.54? 

Le  meilleur  cremerie    .    .  0.54     0.54J 

Bon  cremerie 0.53}  0.53$ 

Le  meilleur  de  ferme  .  .   .  0.49     0.50 

LE  PRIX  DE  LA  MARGARINE  NE 
CHANGE  PAS. 

Margarine.  —  II  n'y  a  pas  eu  de 
changement  dans  la  base  du  prix  de 
la  margarine  et  les  approvisionne- 
ments s'en  vont  encore  au  commerce 
en  petite  quantite.  Le  ton  reste  sans 
changement  et  les  prix  peuvent  res- 
ter  au  niveau  actuel,  a  moins  que  le 
prix   du    beurre  change. 

Margarine: 
En      moules,     suivanl      la 

quality  la  lb 0.3G     0.37 

Ee    tinettes        suivant      la 

quality  la  lb 0.32    0.34 

LE  COMMERCE  D'EXPORTATION 
DES  OEUFS  EST  TRANQUILLE 
Oeufs. — II  n'y  a  pas  eu  de  change- 
ment important  sur  le  marche  des 
oeufs  au  cours  de  la  semaine.  Les 
prix  a  la  campagne  sont  restes  fer- 
mes  par  suite  du  fait  que  les  appro- 
visionnements des  oeufs  frais  pondus 
n'ont  pas  ete  plus  que  suffisants  pour 
repondre  aux  besoins  immediats  do- 
mestiques.  Les  expediteurs  de  la  cam- 
pagne ont  paye  de  45c  a  50c  la  dou- 
zaine  aux  magasins.  Une  caracteristi- 
que du  marche  ces  jours-ci  a  ete 
I'importation  de  plusieurs  chars 
d'oeufs  des  Etats-Unis  par  des  com- 
mercants  de  Toronto,  au  prix  de  49c 
toutes  les  depenses  payees,  mais  on 
a  rapporte  que  la  qualite  de  ce  stock 
etait  tres  mauvaise  dans  quelques 
caisses.  Le  commerce  de  I'exporta- 
tion des  oeufs  a  ete  tranquille. 
On  attribue  cette  tranquillite  au 
taux  tres  bas  actuel  pour  le  change. 
Toutefois  en  pretend  qu'un  gros  pour- 
centage  du  stock  en  magasin  ici  a 
ete  vendu  pour  I'expedition.  Le  com- 
merce local,  au  point  de  vue  du  "job- 
ber" a  ete  assez  actif.  La  demande  a 
ete  bonne  pour  les  petits  lots  des 
meilleures  qualites  sur  livraison  im- 
mediate, mais  la  demande  pour  les 
qualites  inferieures  continue  d'etre 
limitee. 

Voici  les  prix  du  gros  que  nous  co- 
tons: 

Oeufs  strictement  frais    .     0.(12  o.(>4 

De  choix 0.58 

No.  1 0.62 

No.  2 0.45 


LES     VENTES    CONTINUELLES 

TIENNENT    LES    PRIX    DES 

VOLAILLES    ELEVES 

Volailles.  —  Les  arrivages  de  vo- 
lailles  de  la  campagne  continuent 
d'etre  considerables  et  encore  la  de- 
mande est  grande  et  absorbe  assez 
vite  les  approvisionnements.  Les  ar- 
rivages de  volailles  vivantes  sont 
surtout  considerables.  La  base  du 
prix,  par  suite  de  la  grosse  demande, 
continue  d'etre  stable  et  sans  chan- 
gement. 

LES  CONDITIONS  FAVORISENT 
LA  BAISSE  DU  PRIX  DU 
POISSON. 
Poisson. — Bien  que  les  prix  n'aient 
pas  subi  des  changements  importants 
au  cours  de  la  semaine,  la  prediction 
d'un  important  importateur  de  pois- 
son est  a  I'effet  que  des  prix  plus  fa- 
vorables  seront  en  vigueur  cet  au- 
automne.  Ces  dernieres  semaines,  la 
peche  sur  la  cote  est  n'a  pas  ete  a  la 
moyenne  de  cette  saison,  mais  les 
approvisionnements  sont  quand  meme 
assez  considerables.  Le  commerce  de 
saison  est  tranquille.  Les  rapports 
recus  des  endroits  de  production  sont 
tres   satisfaisants. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb o.li  0.12 

Unre 0.22 

Angulllea,  la  lb 0.12 

Bullheads  (preparees) 0.15 

Gaspereaux.  chacun 0.07 

idies 0.12  0.13 

Kiln  de  baddies 0.20 

Haddock 0  09 

Fletan,  Est 0.23  0.24 

Fletan.   Ouest 0.23     0 

Morue,  tranches    ....     0.10    0  12 
Morue  pour  le  marche"         out     0.08 

Cant  lets 0.09 

Crevettes 0  SO 

Petit  brochel  (pike),  la  lb.    0.12  0.13 

Homarda  rlvanta    ....     0!48  0  50 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.30  0.32 

Saumon  de  C.aspe   ....      0.35  0.40 

'Finite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson    bianc 0.17     0  1^ 

Truite,  de  ruisseaux 0.40 

L'EPICERIE 
Les  avances  pour  la  semaine  sur 
les  marches  de  I'epicerie  ont  porte 
sur  les  diverses  nourritures.  Les  mar- 
ches des  cereales  sont  tres  fermes  et 
une  ligne  de  farine  de  mais  en  pa- 
quets s'est  vendue  plus  cher  chez  un 
marchand  de  gros.  Le  marche  du  Su- 
cre est  ferme  sans  changement  et  le 
mouvement  est  lourd.  Les  feves  peu- 
vent monter.  Les  noix  du  Bresil  ont 
monte  de  5c  la  livre.  Les  pruneaux  se 
vendront  plus  cher  bientot  et  les  thes 
sont  encore  fermes,  mais  les  tendan- 
ces sont  vers  la  hausse.  Les  epices 
sont  tres  fermes  et  se  vendent  bien. 
Les  cacaos  sont  a  la  hausse.  L'inte- 
ret  se  concentre  sur  le  controle 
qu'exercera  le  gouvernement  sur  la 
prochaine    recolte   de   ble.   Ce   controle 
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sera,  dit-on,  caique  sur  celui  du  gou- 
vernement  australien,  par  lequel  le 
cultivateur  recoit  $1.75  le  boisseau  et 
tout  montant  additionnel,  provenant 
de  la  vente  faite  par  le  Commissaire 
nomme  par  le  gouvernement  pour  la 
vente  cooperative.  Les  grains  sont  de 
nouveau  a  la  hausse;  quelques  legu- 
mes sont  a  la  baisse.  La  graine  de 
lin,  la  poudre  de  curry,  les  prepara- 
tions liquides  pour  poeles  et  la  tere- 
bentine   se   vendent  toutes   plus  cher. 

LA  GRAINE  DE  LIN,  LA  POUDRE 
DE  CURRY,  LES  MINES  A  LA 

HAUSSE. 
Lignes  diverses.  —  II  y  a  des  avari- 
ces en  vigueur  pour  la  graine  de  lin, 
la  hausse  etant  de  6c  la  lb.  a  17c.  La 
poudre  curry  en  bouteilles  de  4  onces 
est  cotee  a  $1.99  la  douzaine.  La  tere- 
bentine  en  bouteilles  d'une  once  est 
montee  de  45c  "a  75c  la  douzaine  et 
de  80c  a  $1.10  pour  les  bouteilles-de 
2   onces. 

IL  Y  AURA  DU  SUCRE  POUR  RE- 
PONDRE  AUX  BESOINS. 
Sucre.  —  Les  meilleures  nouvelles 
de  la  semaine  sont  celles  donnees  par 
les  raffineurs  qu'il  y  aura  suffisam- 
ment  de  sucre  pour  les  besoins  du 
commerce  canadien.  Ms  travaillent  a 
leur  pleine  capacite  pour  repondre 
aux  besoins  et  le  produit  raffine  s'en 
va  au  commerce  regulierement  et  les 
sucres  bruts  sont  fondus  librement. 
Le  ton  est  particulierement  fort,  car 
on  dit  que  les  approvisionnements  au- 
dessus  des  allocations  de  la  Commis- 
sion du  Sucre  requises  par  les  divers 
raffineurs  ont  ete  achetes  a  des  prix 
plus  chers  pour  la  matiere  premiere. 
Cela  veut  dire  que  les  raffieurs  fa- 
briquent  avec  plus  ou  moins  de  des- 
avantage  au  point  de  vue  du  prix 
coutant.  On  ne  sait  pas  encore  dans 
le  moment  si  les  prix  seront  augmen- 
ted. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule   ....     9.95 

Acadia,  extra  granule 9.95 

St.  Lawrence,  extra  granule  .    .     9.95 

Canada,  extra  granule 9.95 

Dominion  cristal  granule   .    .    .     9.95 

Glace\  barils 10.15  10.30 

Glac<§  (boites  de  25  Mv.) .  10.55  10.70 
Glac6  (boites  50  livres).   .  10.35  10.50 

Glace\  1  livre 11.05 

Jaune  No  1 9.75     9.55 

Jaune  No  2  or 9.45     9.55 

Jaune  No  3 9.35     9.45 

En  poudre,  barils   ....   10.05  10.20 

En  poudre  50s 10.15  10.50 

En  poudre  25s 10.35  10.60 

Cubes  et  d6s,  100  lbs.  .  .  10.55  10.65 
Cubes,  boites  de  50  lbs.  .  10.65  10.75 
Cubes,  boites  25  livres    .    10.85  10.95 

Cubes,  paq.  2  lbs 11.95  12.05 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .   .  10.55 

100  lbs 10.65 

boites  50  lbs  .  .  .  10J5 
boites  25  lbs  .  .  .  10.95 
cartons  5  lbs  .  .  .  11.70 
cartons  2  lbs  .   .  .   12.45 


Crystal  Diamond,  barils  ....  10.55 
boites  100  lbs.  10.65 
boites  50  lbs..  10.75 
boites   25   lbs..   10.95 

PLUS  DE  CONSERVES  TROUVE- 
RAIENT  UN  MARCHE. 
Conserves.  —  La  distribution  das 
approvisionnements  s'est  maintenue 
regulierement,  de  sorte  qu'il  y  a  un 
peu  de  surplus  ici.  Les  tendances  des 
prix  sont  tres  fermes  et  si  des  chan- 
gements  sont  faits,  ce  sera  en  toute 
probabilite  une  hausse. 
CONSERVES  DE   FRUITS 


Nous    cotons: 


1.40 
1.80 


doz. 


2.90 


2.774 


Pommes,  2y2s.  doz. 
Pommes,  3s.,  doz.  .  . 
Pommes,  gall.,  doz. 
Blueberries,  2s    .    .    . 
Groseilles,  noires,  2s. 

gallon,  doz.   .    . 
Cerises  rouges,  doz.   .    .    . 
Gooseberries,  2s.  doz. 
Gooseberries,   2s.    (seaux) 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 2.80 

Peches,  2y2 3.75 

Poires,   2s 2.50 

Poires,  2%s 

2s.  (sirop  clair) .... 
Annanas  (gratt6  et  tranche^  2s. 

Annanas  2%s 

Prunes,  Lombardie   ....   2.00 
Reines-Claudes,        ver- 

tes,  2s . 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)  2s 

Framboises,    2s 4.00 

Framboises,  2%s 

Fraises,  2s , .   4.25 

LEGUMES 
Asperges   (am^ricaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 

Asperges  importers,  2%s..   4.85. 
Feves,  Golden  Wax    .    .    .   1.95 

Feves,   Refugee    .    .    ,    

Betteraves,   2  liv 1.40 

Betteraves,  2  liv 

Carottes  (tranches),  2s. 
Bl^-d'Inde   (en  6pis)   gal. 

Epinards,   3s 

Epinards  Californie,  2s   . 

Tomates,  Is 0.95 

Tomates,  2s 

Tomates,  2%s.    .    .    .    ,    

Tomates,  3s 1.95 

Tomates,  gallons 6.00 

Citrouille,    2%s.    (douz.)    

Citrouille,  gallon   (douz.)    

Pois,   standards 1.45 

Pois,  early  June 1.60 

Pois,  tres  fins,  20  oz.  .    .    .   2.30 

Pois,  2s.,  20  oz 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes  

Chums ,   boites    de   y2  lb., 

plates   


1.65 
1.95 
5.25 
2.40 
4.00 
13.00 
3.20 
3.00 
2.80 

3.00 
4.00 
2.90 
3.25 
1.90 
3.60 
4.50 
2.20 

2.45 


1.45 
7.25 

3.15 


Boites  hautes  de  1 
caisses  de  4  dz,  la 
Pinks,  1  lb.,  plates  . 
Pinks.  1  lb.,  hautes  . 
Pale,  y2  lb.,  douz.  .  . 
Pale,  1  lb.,  douz.  .  . 
Pinks,  V2  lb.,  douz.  . 
Cohoes,  1  lb.,  hautes 
Cohoes,  1  lb.,  plates 
Cohoes,  V2   lb.,  plates 


lb. 
dz. 


4.50 


2.60 


200 
4.25 
2.60 
4.50 


5.75 

5.25 

2.00 

1.75 

1.424 

0.95 

1.75 

7.50 

2.85 

3.50 

1.00 

1.50 

2.10 

2.10 

7.024 

1.10 

3.25 

1.55 

1.674 

2.40 

1.574 

2.75 

1.35 


1.90 

1.00 

4.80 

2.25 

2.75 

1.374 

2.374 

1.624 

3.75 

2.25 

1.75 


—  No 

I 

4.60    4.1. 

....     2, 
....     2.; 


Red  Springs.  1  lb.,  hautes 
Red  Springs,  %  lb.  .  .  . 
White  Springs  (Is)  .  .  . 
Saumon     Gasp6,     marque 

Niobe  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2. 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3. 

Pilchards,  1   lb.,  hautes    .     1.90    2. 
Steak     de     baleine,    1    lb., 

plates   

Harengs,     kippers,     douz. 

(caissse    de    4    douz.) 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates)   douz 2.25 

Haddies    (lunch),  %  lb 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25    6 

Sardines  norv^giennes,  la 

caisse  de  100   (^s.) 25 

Sardines   canadiennes (sui- 

vant      la     quality),      la 

caisse 6.25  11 

Sardines  franchises 3£ 

Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz ( 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz :|) 

LE       MARCHE      DES      FEVES 
FORT    ET    IL    PEUT    MONTE 
Feves.   —    Le   fait   que    les    pt 
tuels    sont    consideres    un    bas 
pour    les    meilleures    qualites    est 
montre    par    les    ventes    de    lots 
plets  a  $5  le  boisseau,  la  semaine 
niere.    Le  ton   est  ferme,  mais  le: 
tations   du    marche  tiennent  enco 

Nous  cotons: 
Feves    canadiennes,   tribes 
a  la  main,  le  boisseau  .   5.00 

Colombie-Anglaise 

Feves  brunes 3.50 

Japonaise 4.50 

Yellow  Eyes 

Lima,  la  livre 0.10 

Kidney 6.00 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25 

Pois  split,  nouvelle  r6colte 

(98  livre)s 

Pois   (bleu) 0.08    I 

LES    NOIX    DU    BRESIL   PLUS    i 
RES;    TOUTES    LES    VARIET 

FERMES. 
Noix. — Un   marchand   de   gros    r 
en   vigueur  des   prix   plus  eleves  oi 
les  noix  du  Bresil,  et  il  les  cote  I 
la  livre.  Toutes  les  lignes  sont  t 
fermes,    bien      que    la    demande  sc 
tranquille  pour  la  saison.  II  va  y  <o 
en  toute  probabilite  une  hausse 
prix    des    diverses    varietes,    et  I 
hausse  se  produira  des  que  ia  d 
de  augmentera. 

Amandes,  la  lb 

Amandes  (6calees)    ....  0.51  U 

Amandes   (Jordan) I 

Noix  du  Bresil  (nouvelles)   0.25  H 
Noix  du  Brdsil   (med.)    .    .   0.15    ' 
Avelines    (Sicile),  lal  ib.    .   0.2' 
Avelines    Barcelone    .    .    .   0.2 1; 
Noix  Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10    " 

Peanuts    (roties)    — 
Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32  M 

Jumbo 0.20  i>.- 

Fancy 0.16  I. 

Extras 0.12  ).  ■ 

Ecal6es   No    1,   Espagnoles  0.20!).- 
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16* 

0.18 
0.14 

0.38 
0.33 

32 

0.35 

n 

0.35 

21 

0.24 

29 

0.60 
0.35 

23 

78 
30 

0.25 
0.80 
0.33 

il<§es  No  1 0 

il^es  No  2 

'eanuts   (sal6es)  — 

icy  entieres,  la  lb 

icy  cass^es,  la  lb 

:ans    (nouvelles  Jumbo) 

i  lb 0. 

:ans,  grosses,  No  2,   po- 

ies 0. 

ans,     Nouvelle-Orl<5ans, 

lo  2 •  .    .  .   .   0. 

ans,  "Paper  shell",  tres 

rosses  Jumbo 

ix  (Grenoble) 0. 

x     (Nouvelles    de    Na- 

les) 0. 

Ix  (6cal6es) 0. 

!x  (espagnoles)    .    .    .    .  0. 


S  RAISINS  SONT  REgUS;  LES 
PRUNEAUX  PLUS  CHERS. 

ruits  sees.  —   II   y   a   eu   des    haus- 
sur   les    pruneaux   aux    Etats-Unis 
les  augmentations   sur    les   chiffres 
contrat   d'ouverture    furent    autour 
2|/2  cents   la   livre.   lis  se   vendront 
r   cet    automne,    la    chose    ne    fait 
de    doute,    et     les    approvisionne- 
nts     seront     difficiles      a      obtenir. 
;lques  raisins   MuScatel   ont  ete   re- 
la  semaine   derniere   par   un    mar- 
md    de    gros,    et    les    deux    couron- 
se  vendent  a  16  cents   la  livre,  et 
trois  couronnes,  en   vrac,   a    17c. 
Jous  cotons: 

Lbrlcots — 

)ix 

bs 


0.25 
0.25 


Fancy  

Pommes  (§vapor6es) 

Peches  (fancy)    

Faced 0.19 

Choix 0.20 

Grand  choix 0.21 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16 

Poires 

Pelures  (anciennes) — 

Citron 

Lemon 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes   

4  couronnes   

5  couronnes   

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,    16   onces    .    .    .   0.17 

Raisin  Malaga,  5  cr 

Muscatels,   loose,   3   couronnes, 

la  lb.  .   .   

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 

Epepine"  de  choix,  12  onces   .... 
Epepin6  fancy,  paquets  de 

16  onces  

Epepin6  de  choix,  paquets 

de  15  onces    

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces  

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces  

Sans   pepins,   bleached,    15 

Sans  pepins   (fancy)    

Sans  pepins   (fancy)    

Valence,   choisi 

Valence,   4  couronnes,   par 

couches   

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16 


0.30 
0.22 
0.27 
0.20 
0.24 
0.24 
0.18 
0.25 

0.45 
0.36 


0.20 

5.50 
6.75 
7.50 


0:19 

2.25 

0.15 

0.13 
0.12 

0.14 

0.17 

0.14 

0.16 

0.18 
0.17 

0.11* 

0.11* 
0.20 


Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27*.  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces 0.16* 

Boites  de  50  lbs,  loose   .    .   0.20  0.23 

Paquets  de  15  onces   .    .    .   0.20*.  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe   de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(3610s.) 6.50 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.75 

Paquets    seulement,   Excel- 
sior    0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Prunes — 
California  (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....  0.22 

80-90s 0.19 

90-1008 0.15  0.17 

100120s 0.14 


La  Vente  des 

Post     Toasties 

Bat  actuellement  tous  les  records 
anterieurs 

Ces  flocons  de  ble-d'Inde  sont  sans 
contredit  le  choix  des  consommateurs 
et  indubitablement  l'article  du  genre 
le  plus  populaire  sur  le  marche. 

Post  Toasties  est  le  premier  de  tous! 

CANADIAN  POSTUM  CEREAL  CO.,  LTD,     -     WINDSOR,  ONT 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


MARCHE    DE    MONTREAL 
Mercredi,  le  6  aout  1919. 

Les  tendances  des  prix  sont  enco- 
re a  la  hausse  et  quelques  importan- 
tes  avances  sont  enregistrees.  Les  clo- 
ches de  traineaux  de  toutes  sortes 
ont  monte  et  d'autres  avances  sont 
probables  pour  les  cadenas.  Les  pie- 
ges  a  rat  et  a  souris  sont  montes  de 
10  pour  cent,  et  les  prix  sur  les  arti- 
cles Reach  sont  retires,  des  avances 
sont  attendues  pour  cette  ligne. 
Toutes  les  lignes  regulieres  de  mi- 
roirs  sont  montees  d'environ  10  pour 
cent.  Les  articles-  de  coton  de  toutes 
sortes  ont  ete  revises  vers  la  hausse, 
et  ils  comprennent  le  cable,  les  ficel- 
les,  les  meches,  les  cordes  a  linge,  etc. 
Quelques-unes  des  huiles  de  graissa- 
ge  sont  I'objet  d'un  ton  plus  facile, 
mais  il  n'a  pas  de  changements  en- 
core de  faits.  Le  cable  de  sisal  est 
aussi  plus  facile,  mais  sans  change- 
ment  lui  aussi.  Les  toles  noires  sont 
fermes  et  des  avances  pourraient 
etre  faites  bientot  sur  le  ferblanc  en 
feuille.  Le  ferblanc  en  lingot  se  vend 
plus  cher. 
LES  CLOCHES  DE  TRAINEAUX 
MONTENT. 

Cloches  de  traineaux,  etc.  —  Des 
avances  en  vigueur  sur  toutes  les  clo- 
ches de  traineaux.  Voici  quelques-uns 
des  nouveaux  prix:  No  033,  par  ban- 
de,  $1.05;  No  041,  85c;  No  096,  $1.25; 
No  79,  $3.45;  cloches  de  team,  polies, 
No  2,  $5.40;  No  3,  $6;  No  4,  $8.80; 
No  5,  $10  et  No  6,  $13.  Les  prix  cor- 
respondants  pour  les  cloches,  fini 
grossier,  sont:  $4.50,  $5.50,  $7.50, 
$8.80  et  $11.20. 

LES   PIEGES   A    RAT    ET   A    SOURIS 
MONTENT. 

Pieges,  Articles  de  Baseball,  etc. — 
Des  prix  plus  eleves  sont  en  vigueur 
pour  les  pieges  a  rat  et  a  souris  de  la 
marque  Victor.  Les  augmentations 
sont  d'environ  10  pour  cent.  Les  prix 
ont  ete  retires  sur  les  articles  de  ba- 
seball de  Reach  et  les  autres  mar- 
chandises  faites  par  cette  maison  et 
cela  presage  une  avance,  disent  les 
jobbers.  Les  augmentations  dans  ces 
lignes  peuvent  etre  considerables. 
LES  HUILES  A  GRAISSAGE  PLUS 
FACILES;  LES  HUILES 
SOUTENUES 

Huiles  et  gazoline.  —  II  y  a  eu  un 
ton  un  peu  plus  facile  sur  les  huiles 
a  graissage,  mais  il  n'y  a  pas  de  chan- 
gements et  la  distribution  pour  cette 
saison  ayant  ete  presque  toute  faite, 
il  n'  y  a  seulement  qu'un  mouvement 
d'assortissage.    Les    prix    sont    mainte- 


nus  sur  I'huile  de  charbon  sans  chan- 
gement  de  21  a  24  cents  le  gallon.  II 
y  a  un  splendide  mouvement  de  gazo- 
line et  d'huiles  de  graissage.  La  meil- 
leure  qualite  de  gazoline  se  vend 
beaucoup.  La  qualite  a  moteur  reste 
encore  a   33c   le   gallon. 

LE     CABLE     DE     SISAL     PLUS     FA- 
CILE;    PAS    DE    DECLINS 
ENCORE. 

Cable  et  cordage.  —  Actuellement, 
il  ne  se  fait  pas  beaucoup  d'affaires 
sur  le  marche  du  cable.  Le  sisal  mon- 
tre  un  ton  plus  facile,  et  bien  que  des 
declins  ne  soient  pas  probables,  il 
pourrait  y  avoir  une  revision  a  la 
baisse  si  le  marche  change  beaucoup 
pour  la  matiere  premiere.  Les  fibres 
de  manille  sont  fermes.  Un  rapport 
dit  qu'il  y  a  eu  une  diminution  dans 
la  production  des  Philippines  de  25 
pour  cent,  a  cause  de  la  secheresse. 
Cela  peut  n'etre  pas  defini,  mais  il 
n'en  cause  pas  moins  de  I'inquietude. 
La  base  du  prix  reste  comme  suit: 
Manille  pur,  34c;  manille  anglais, 
30c  et  sisal,  27J/2c 

LES    ACCESSOIRES     ET     LES    POE- 

LES    SONT    FERMES,    MAIS 

SANS   CHANGEMENTS. 

Poeles  et  accessoires.  —  A  cette 
saison  de  I'annee  il  n'y  a  pas  un  gros 
premier  mouvement  des  divers  acces- 
soires, mais  il  y  a  un  bon  mouvement 
de  saison,  disent  les  manufacturiers. 
Le  placement  des  commandes  pour  li- 
vraison  d'automne  a  ete  bon.  II  n'est 
pas  improbable  qu'il  y  aura  quelques 
changements  sur  les  divers  accessoi- 
res faits  de  ferblanc  en  feuille  des  que 
les  stocks  manufactures  actuels  se- 
ront  vendus.  Les  poeles  se  vendent 
bien,  pour  la  saison  et  le  ton  est  tres 
ferme. 

LE     MARCHE     DES    CLOUS     ET    DE 
LA    BROCHE    EST    FERME. 

Clous  et  broche.  —  Les  prix  basi- 
ques  pour  la  matiere  premiere  ren- 
dent  le  ton  plus  ferme,  car  il  y  a  eu 
une  distribution  plus  considerable  et 
plus  etendue  dans  les  grands,  centres 
des  Etats.  Cela  a  eu  pour  effet  d'af- 
fermir  le  ton  ici,  et  les  probabilites 
sont  que  les  pleines  valeurs  seront 
maintenues.  Les  clous  de  broche  or- 
dinaires  et  les  clous  decoupes  res- 
tent  sans  changements  a  $4.75  le  ba- 
ril,  tandis  que  la  broche  d'acier  po- 
Jie   No  9  se  vend  $5  les   100  livres. 

UN       COMMERCE       PLUS      STABLE 
POUR    LES    DIVERSES    BARRES 

Fer  et   acier.  —    Les   jobbers    ne   se 


plaignent  pas  du  volume  du  comme 
ce  obtenu  pour  les  barres  de  fer  c 
d'acier.  II  n'y  a  pas  un  gros  mouv 
ment  a  cette  saison  de  I'annee,  mai 
il  est  tres  satisfaisant  dans  le  m 
ment.  Le  ton  est  un  peu  plus  ferme 
I'on   ne   s'attend   pas  a   des  declins. 

Acier  doux 37 

Acier  a   machinerie,   fini  fer    . 

Fer  de  Norvege 12.0 

Acier  a  ressort 5.5 

Acier  a  pneus 3.9 

Acier  a  bandes 3.7 

Acier  a  outils   Black  Diamond, 

la  lb 0.18  0.1 

Acier    fondu    Black    Diamond, 

la  lb o.5 

Fer     ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3 

Fer  raffine\  les  100  lbs   ...   .  4 


LE    FERBLANC   EN    FEUILLE  PE 
MONTER;    LES   TOLES    NOIRE5 

PLUS    FERMES. 
Feuilles  et  plaques.  —  II  y  a  des 
dications  actuellement  qu'il  se  proc 
ra    quelques   avances   sur   les  diver 
feuilles.   Le   bas   niveau   obtenu  dep ; 
quelque    temps,    et    surtout    par   si 
des    tendances    vers    I'affermisserr  . 
dans    le    sud      pour    quelques-unes 
ces  lignes,  peut  etre  revise  et  si 
revision  se  fait,  ce  sera  vers  la  h, 
se.  Cette   revision  affectera  surtou  e 
ferblanc  en  feuilles.   Dans  I'interv 
un   jobber   a    monte   ses   prix  pour 
teles   noires  de  25c   le  quintal. 
Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les 

Calibre  10 5.50 

Calibre  12   . 5.55    m 

Calibre  14   .    . 5. 60    (»■ 

Calibre  16 5.70    1  0 

Calibre  18-20 6.25 

Calibre  22-24 6.30 

Calibre  26 6.35 

Calibre  28 6.65 

Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 8.35 

Calibre  28 8.30 

Calibre  26 

Calibres   22  et  24    .    .    .    .   7.70 

Calibre  16 7.50 

Calibre  18 7.50    ! 

Calibre   20 7.30 

Note:   —  Charge  extra  de  25    3 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

BON    MOUVEMENT   DES   PROD  1 
DU     PLOMB 
Produits   du    plomb.  —   La   chc 
rapporter    au    sujet    de    ces    projii' 
e'est    que    la    demande    augmen 
mois  en   mois.    II  y  a   eu   beauco 
travaux  de  plomberie  de  faits,  e  :< 
veut  dire   que   les   lignes  toutes 
vendues   sont    considerables.    Le  t< 
dances   des   prix   sont   vers   I'af f  w 
sement,    car    le    marche    du    plor 
saumon  a  ete  bien  soutenu. 
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Jous  cotons: 

pau  de  plomb 0.12J 

juts  de  plomb 0.13J 

lrbes   et  trappes   en   plomb. 
5%. 

rnib  "wool",  la  lb 0.13 

mb  en  feuilles,  3  a  3J  la  lb., 

ied  cavre,  la  lb 0.10J 

,mb   en   feuilles,    4   a    8   lbs, 

,ied  carre 0.09J 

lilies   coupees,    %c   extra   et 
euilles  coupees  a  la  dimen- 
ion,  lc  par  lb.  extra, 
ldure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.35J 
ldure,    strictement,    la   lb.    .     0.31 
idure,  commerciale,  la  lb.    .     0.29 

ldure,  wiping,  la  lb 0.27 

idure  a  broche  (No  8)  — 

0-60 °-35 

5-55 0.37J 

0-60 °-4(H 

c  en  feuilles,  casks    ....     0.17 
c  en  lots  brises 0.18 

MARCHE     DES     LINGOTS     EST 
PLUS    STABLE. 

/letaux  en  lingots.  —  Si  Ton  com- 
•e  la  situation  actuelle  avec  celle 
y  a  un  mois,  il  y  a  eu  un  grand 
ingement  vers  I'amelioration.  Les 
x  ont  monte  sur  quelques  lignes,  et 
general,  il  y  a  une  meilleure  con- 
on  basique.  Le  ferblanc  est  plus 
:r  cette   semaine. 

luivre.  —  Apres  une  augmentation 
isque  quotidienne  depuis  quelque 
nps,  le  cuivre  s'est  arrete  et  reste- 
me  de  27c  a  28c.  II  y  a  eu  un  peu 
mouvement,  bien  que  les  acheteurs 
ent  portes  a  acheter  en  petite 
antite  a  ces  prix. 

Ferblanc.  —  Des  prix  plus  eleves 
it  obtenus  en  Angleterre  et  les  co- 
lons ont  monte  ici.  Cinquante-neuf 
nts  est  la  base  du  prix  cette  semai- 

Plomb.  —  Les  approvisionnements 
t  ete  maintenus  tres  fermement  et 
^c  la  livre  est  la  cotation  locale. 
Antimoine.  —  A  10%c  la  livre,  le 
mmerce  est  bon  mais  modere. 
Aluminium. — Peu  d'interet  se  ma- 
feste  sur  ce  marche.  Le  prix  reste 
ns  changement  a  35c  la  livre. 
Spelter.  —  Aucune  caracteristique 
est  rapportee.  II  y  a  eu  une  vente 
!  saison  pour  le  produit  a  10c  la  lb. 
Fer  en  gueuse.  —  Bien  que  les  in- 
rets  manufacturiers  aient  achete 
us  librement  recemment,  il  n'y  a 
)s  de  changement  local  et  les  prix 
:stent  a  $48  la  tonne. 

LA    PEINTURE 

Des  tendances  plus  fortes  caracteri- 
;nt  les  marches  du  mastic  ainsi  que 
eux  du   blanc  de   plomb  dans   I'huile. 

pourrait  y  avoir  des  avances  preli- 
tinaires  sur  les  deux,  et  cela  est  plus 
robable  par  suite  des  avances  tardi- 
es  pour  I'huile  de  graine  de  lin,  la- 
uelle,  a  I'etat  brut,  est  cotee  a  $3. 
.e  ton  de  la  terebentine  est  fort  aussi 
t  des  avarices  de  12c  a  20c  le  gallon 


ont  ete  faites  au  cours  de  la  semai- 
ne. Un  prix  de  $2  le  gallon  sera  at- 
teint  probablement  si  les  tendances 
sont  maintenues.  Les  shellacs  ont  de 
nouveau  monte  de  50c.  Le  marche  de 
la  peinture  est  ferme  dans  tous  les 
departements  et  les  affaires,  pour  la 
saison,  sont  meilleures  qu'il  y  a  un 
an. 

UNE    AUTRE    AVANCE    MET    L'HUI- 

LE    DE    GRAINE    DE    LIN    A 

PLUS   DE  $3. 

Huile  de  graine  de  lin.  —  Le  bas 
prix  pour  I'huile  de  graine  de  lin, 
cette  semaine  est  de  $3  pour  la  bru- 
te. Cela  veut  dire  une  avance  de  5c 
pour  la  semaine.  Le  prix  du  lin  a  at- 
teint  $6.25  pour  juillet,  et  il  n'y  a  pas 
d'tncouragement  qui  permette  du  sou- 
lagement.  Peu  de  marchands  donnent 
des  prix.  L'une  des  caracteristiques 
de  la  situation,  peut-etre,  c'est  que  la 
demande  est  quelque  peu  modifiee 
de  la  part  du  commerce.  A  part  cela 
les  tendances  sont  fortement  vers  la 
hausse. 

Nous  cotons: 
Brute — 


Nous   cotons: 
Mastic    Standard: 


1  ;'i     i  barils 

1  a     !t  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie— 

1    a       1    barils 
5  a      !»   barils 


Gal.   Imp. 
....     3.00 


.,  ,,._,, 


LA    TEREBENTINE    A    LA    HAUSSE, 

AUSSI:     ELLE    PEUT    AT- 

TEINDRE  $2. 

Terebentine.  —  La  demande  pour 
la  terebentine  a  quelque  peu  dimi- 
nue,  mais  le  prix  a  monte  et  il  n'y  a 
pas  de  signe  de  baisse  dans  le  mo- 
ment. Un  prix  de  $1.85  le  baril  est 
cote  par  un  marchand  de  gros;  un 
autre  cote  a  $1.95.  Les  approvisionne- 
ments ne  sont  jamais  certains,  et  la 
perspective  est  pour  la  continuation 
des   prix   eleves. 


Terebentine- 


Gal.  Imp. 
1.82     1.95 


li.     1    a    1   barils    .    .    . 

Par  petits  lots 

(Empaquetage  extra) 

QUELQUES-UNS     DISENT     QUE     LE 

MASTIC     VA     COUTER     PLUS 

CHER. 

Mastic.  —  II  y  a  une  forte  probabi- 
lity de  hausses  immediates  pour  le 
mastic.  Cette  hausse  est  due  a  la  si- 
tuation de  I'huile  de  graine  de  lin  sur 
le  marche  de  laquelle  les  augmenta- 
tions ont  ete  tellement  considerables 
que  ceux  qui  font  du  mastic  croient 
qu'une  avance  est  absolument  neces- 
saire.  Avec  une  demande  plus  consi- 
derable, la  probability  est  que  les  prix 
auraient  monte  il  y  a  quelques  se- 
maines.  En  attendant,  le  ton  reste 
fort. 


AU- 

des- 

sous 

5 

1 

del 

tonnes  tonne  tonne 

$5.00  $5.25 

$5.60 

5.15 

5.40 

5.75 

5.85 

6.10 

6.45 

6.10 

6.35 

6.70 

6.35 

6.60 

6.95 

8.10 

8.35 

8.70 

i     8.60 

8.85 

9.20 

7.15 

7.40 

7.75 

En  barils  .  .  . 
En  %  barils  .  . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres  . 
Par  1214  livres 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs. 

QUELQUES-UNS  ANNONCENT  DE 
NOUVEAUX  PRIX  POUR  LE 
BLANC  DE  PLOMB  DANS 
L'HUILE 
Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  — 
Avec  plusieurs  des  jobbers  dans  cette 
ligne,  les  tendances  indiquent  forte- 
ment une  revision  des  prix  a  la  haus- 
se. L'huile  de  graine  de  lin,  n'a  pas 
seulement  enormement  augmente  de- 
puis que  les  prix  ont  ete  annonces  la 
derniere  fois,  mais  il  y  a  eu  une 
avance  sur  le  marche  du  plomb  en 
saumon.  Des  avances  peuvent  etre 
bientot  en  vigueur.  En  attendant  les 
prix  restent  sans  changement  et  la 
qualite  ordinaire  est  cotee  a  $15.50 
le  quintal,  en  lots  de  5  tonnes;  $16 
en  lot  d'une  tonne,  et  $16.35  en  peti- 
tes   quantites. 

ON  RAPPORTE  UN  MEILLEUR 
MARCHE  POUR  LA  PEINTURE. 
Peintures  et  specialites.  —  En  de- 
pit  des'  avances  faites  pour  les  pein- 
tures preparees,  les  ventes  rapportees 
par  les  manufacturiers  sont  tres  sa- 
tisfaisantes.  II  est  vrai  que  les  af- 
faires ont  quelque  peu  diminue,  mais 
il  y  a  encore  beaucoup  d'activite,  et 
plusieurs  commandes  sont  recues.  Au 
point  de  vue  de  la  saison,  il  y  a  eu 
de  meilleures  affaires  que  Ton  s'y  at- 
tendait  et  ceci  indique  une  bonne  dis- 
position a  la  campagne,  oil  les  tra- 
vaux  de  peinturage  se  font  reguliere- 
ment.  Les  specialites  se  vendent  bien 
aussi. 

UNE    AVANCE    DE    50c    SUR    LE 

SHELLAC. 
Shellac.  —  Une  hausse  continuelle 
des  prix  et  la  rarete  ont  rendu  neces- 
saires  une  nouvelle  revision  des  prix 
pour  le  shellac.  Le  blanc  et  I'orange 
en  sont  tous  deux  affectes,  et  le  nou- 
veau prix  du  premier,  par  gallons  en 
boites.  est  $6.55,  et  celui  de  I'orange, 
au  gallon,  $6.05.  Les  differences  or- 
dinaires  s'appliquent  aux  autres  di- 
mensions. 

PEINTURES 
Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $S.90  les  190  livres  ,en  paquets 
de  5  livres,  $8.40  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquids  bronze. 
Liquide-bronze,     No    1   ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
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Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)                      la  livre 
Terre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.09* 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09* 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09* 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulee,  No  1,  100 

livres 0.9* 

Terre  de  Sienne  brulee,  pure,  100 

livres 0.15  . 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

"Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,  100  livres.  0.12     0.14 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres   " 0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    Venitien,    brillant 

supeneur    ., 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1 0.05* 

Noir  fin,  pur  sec 0.09* 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05*  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.03* 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..   0.06     0.10* 

Ochre  frangais,  barils 0.08 

Ochre   sapin,    100   livres    ..0.07     0.08 

Rouge  Super  Magnetic 0.03* 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
bottes  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25     0.28 

Verts,  purs 0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de   Chine 1.00 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre   d'enseigne 

pur   ..    ..    '. 0.38     0.40 

Noir  de  marine.  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47* 

Albagloss 4.02* 

Code. 

Colle  All-Round  Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  V2  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 
Vitre  Simple     Double 

6pais-       epais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessus  de  25  ..    ..$16.80     $22.90 

26  a  34 17.80       24.85 

35  a  40 18.35       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 '..    ..   29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48-85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  k  110 73.10 


Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 
Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 
Comptant,  2  pour  cent, 
f.o.b.     Montreal,    Toronto,    London, 
Hamilton. 
Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds   ..   •. .    ..1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces -de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de    101   a   110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.45   les    douze    pa- 
quets  de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .      16.00     16.35 

Crown,  pur 16.00     16.35 

Ramsay,  pur 16.00     16.35 

Green  Seal 16.00     16.35 

Moore,  pur 16.00     16.35 

Tiger,  pur 16.00     16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .    .    .      16.00     16.35 
Elephant,    veritable    .    .      16.50     16.85 

Red   Seal 16.00     16.35 

Decorators,  pur   ....      16.00     16.35 
O.  P.  W.  anglais  ....     16.20     16.55 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de   Paris 
En  barils,  environ   600  lbs    .    .     0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48* 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .     0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs :   ..4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,    plancher-vestibule 4.55 

Minerve,   blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  6gyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Moore,  peinture  de  plancher  ..   ..3.85 


Moore,  Sani-flat ,  ..3. 

Moore,  Mooramel , 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  . .  .  .4, 

C. P. C.  pure,  blanche 5. 

C. P. C.  pure,  couleurs 5. 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.. 4. 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4, 
O.P.W.    marque    Canada,    a   plan- 
cher   3, 

O.P.W. 
O.P.W. 


a  mur,  blanche 3 

a  mur,  couleurs 

Ramsay  pure,  blanche 

Ramsay  pure,  couleurs 4 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5. 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4. 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4. 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3, 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4. 

Sherwin-Williams,  blanche 5. 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4. 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4. 

Flat  Tone,  blanche 3. 

Flat  Tone,  couleurs 3. 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5. 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4. 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.| 

Mellotone,  blanche 3. 

Mellotone,  couleurs 3. 

Sanitone,  blanche .3 

Maple  Leaf,  blanche 5 

Maple  Leaf,  couleurs 4 

Maple  Leaf,  a  plancher 4 

Pearcy,  preparers,  blanches  ..   ..4 
Pearcy,  pr6par£es,  couleurs   ..    ..4 
f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Shellac. 

Blanc  pur,  gall .     6. 

Orange  pur,  gall 6. 


DEBOUCHES   COMM  ERCIAU;, 

POUR  LES  PRODUITS 

CANADIENS 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  pla  r 
de  mettre  tous  les  interesses  en  rl 
tions  avec  les  maisons  d'affaires  cH 
les  demandes  sont  mentionnees  |M 
bas.  Toutefois,  il  ne  faudra  pas  out  r 
de   mentionner  le   numero  de  I'iter 

1847.  Bois    de     pulpe. — Une    vi> 
maison   6cossaise  d^sirerait  avoir 
gence  de  manufacturiers  canad: 
bois  de  pulpe  de  diverses  categor: 

1848.  Papier   Manille. — Une  ma 
de  Londres  acheterait  du  papier  a 
nille  a  etiquettes  en  lots  de  10 

et  elle  aimerait  a  recevoir  des  ecw- 
tillons  ainsi  que  des  cotations  del 
nufacturiers  canadiens. 

1850.  Fruits  et  poisson  en  coisr 
ves. — Une  maison  de  Glasgow  ale- 
rait  a  communiquer  avec  des  e:|| 
tateurs  de  fruits  et  de  poisson  en 
serves. 

1825.     Volailles.   —   Une   mai^ 
Glasgow   aimerait   a   prendre    de 
rangements  pour  la  representai 
elusive    en    Ecosse    d'exportateur 
volailles. 

1853.     Farine.  —   Une      maison  d 
Glasgow  aimerait  a  communiquer  ft 
des  minotiers  de^irant  avoir  un  rlt* 
sentant    lorsque    le    controle    si 
leve. 

1865.  Pommes.  —  Une  maiso  ( 
Glasgow  s'occupant  de  la  vent  < 
pommes  aimerait  a  entrer  en  co  n 
nication  avec  des  exportateur  • 
pommes  au  baril  ou  en  boites  pa  o 
de  chars  simples. 
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LEWISITE 


La 


Toiture 


Meille 


ure 


Toit 


ure 


Faite  de  laine  pure,  de  feu- 
tre  et  d'asphalte,  et  c'est 
cela  seulement  qu'onvous  fait 
payer. 

*l  Plusieurs  marques  se  ven- 
dent  beaucoup  plus  cheres. 
Aucune    n'est    meilleure     et  _  _  . 

toutes  sont  d'un  poids  plus  valant  la  peine 

leger.  * 

<i  Elle  est  a  l'epreuve  du  feu, 
car  elle  resiste  non  seulement 
a  la  grande  chaleur  mais  les 
escarbilles  inflammees  et  les 
cendres  brulantes  n'y  allume- 
ront  pas  l'incendie. 

^  Elle  ne  renferme  pas  de 
goudron  du  tout  et  elle  ne  sali- 
ra  pas  ni  n'endommagera  l'eau 
de  pluie. 


d'etre  tenue 


en 


stock 


COVERTITE 

Fournie  a  1,  2  et  3  DOUBLES  avec  du  ciment  et  des  clous. 


DISTRIBUTEES  EN  GROS 


TOUT  EN  FAIT  DE  QUINCAILLERIE 


LEWIS  BROS^  Limited, 


Montreal 
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LA  CONSTRUCTION 


AMQUI 

Bureau  de  $6,000,  pour  J.  A.  Bril- 
lant.  Tout  le.  travail  sera  fait  a  ,1a 
journee  et  il  doit  commencer  imme- 
diatement. 

DONEGANA 

Magasin  et  Edifice  a  bureau  de 
$25,000,  pour  Delisle  et  Floyd.  Archi- 
tecte  :  Pierre  Levesque,  115  rue  St- 
Jean,  Quebec. 

CAP    DE    LA    MADELEINE 

Residence  de.  $6,000  sur  la  rue  St- 
Maurice,   pour  Prima  Boischer. 

Logement  de  $6,000  pour  la  St-Mau- 
rice  Paper  Co.  Architecte:  Coc.l 
McDougall,  511  rue  Ste-Catherine 
ouest,  Montreal. 

Deux  logements  de  $7,000,. pour  Lu- 
cien  Bourque,  Po,nt  St-Maurice.  Le 
proprietaire  est  sur  le  marche"  pour 
la  brique  ordinaire  et  de  la  peinture. 

Residence  et  boulangerie  de  $5,000, 
pour  Alexandre  Lahage,  rue  St-Mau- 
rice. Le  proprietaire  est  sur  le  mar- 
che pour  de  la  peinture,  de  la  quin- 
caillerie  et  des  accessoires  de  boulan- 
gerie. 

Residence  de  $5,000,  pour  Zotique 
Beaumier,  Pont  St-Maurice.  Le  pro- 
prietaire est  sur  le  marche  pour  de  la 
brique. 

Logements  de  $7,000,  sur  la  rue 
Ste-Madeleine,  Pont  St-Maurice,  pour 
Donat    Paquin. 

Residence  de  $3,000,  sur  la  route 
nationale,   pour  Bmile  Beaumier. 

LEVIS 

Usine  de  filtration  de  $100,000,  pour 
le  conseil  de  ville.  On  est  a  prepa- 
rer des  plans.  Des  soumissions  se- 
ront  demaiuiees  le  mois  prochain. 

Poste  de  pompiers  et  de  police, 
$18,000,  sur  la  rue  St-Georges,  pour  le 
conseil  de  ville.  Des  soumissions  se- 
ront  regues  par  l'architecte  Lorenzo 
Auger,  rue  St-Jean,  d'ici  au  7  aout. 

Modifications  au  college  de  Levis, 
rue  St-Joseph.  Cout:  $20,000.  Supe- 
rieur:    C.  Lemieux. 

MONTREAL 

Addition  a  une  fabrique,  $6,000,  442 
rue  St-Jacques,  pour  The  Centaur  Co. 
Ltd. 

Garage  double  de  $444,00,  pour 
Raoul  Grothe,  12  avenue  Maplewood. 
Des  soumissions  seront  demandees 
bientot. 

Cottage  de  $10,000,  pour  A.  De- 
guire.  Architecte,  L.  R.  Montbriand, 
230  rue   St-Andre. 

Reparations  a  une  residence,  $3,500, 
3028  rue  Christophe-Colomb,  pour  C. 
Dallaire,   3028  rue   Christophe-Colomb. 

Addition  a  une  fabrique,  $60,000, 
rues  de  Normanville  et  de  Fleuri- 
mont,  pour  Macfarlane  Shoe  Co.,  Lad, 
61  rue  de  Normanville. 


Magasin  et  residence,  $8,500,  sur  la 
rue  Beaubien,  pour  J.  B.  Beaupre,  73 
rue  Beaubien. 

Addition  a  une  residence,  $4,300, 
sur  l'avenue  Strathearn,  pour  T.  Mc- 
Laren,  264   Cote  du  Beaver  Hall. 

Addition  a  une  ecole  (Ecole  Ban- 
croft), $20,000,  sur  la  rue  St-Urbain, 
pour  la  commission  scolaire  protes- 
tante.  Architectes:  Nobbs  &  Hyde, 
14  Carre  Phillips. 

Addition   a   un    edifice    a    bureaux, 
$100,000,    edifice    Mayor,    rue     Mayor,, 
pour  A.   Sommer,  37  rue  Mayor.     Ar-. 
chitecte:    J.    Melville    Miller,    364    rue 
Dorchester   ouest. 

Deux  residences  demi-detachees, 
$7,500  chacune,  sur  l'avenue  Lazard, 
Mont-Rcyal,  pour  la  Canadian  North- 
ern Land  Co.,  Ltd.,  263  rue  St- 
Jacques- 

Modifications  et  additions  a  une  re- 
sidence (14  plain-pieds)  $25,000,  421 
rue  Sherbrooke  Est,  pour  le  Dr  Eu- 
dore  Dubeau,  308  rue  Sherbrooke  Est. 
Architecte:  G.  A.  Monette,  83  rue 
Craig  Ouest. 

Reparations  a  un  edifice,  $6,000, 
30  rue  Craig  Ouest,  pour  J.  H.  Garth, 
30  rue  Craig  Ouest. 

Cottage  de  $4,400  (Mayfair)  Notre- 
Dame-de-Graces.  Le  nom  du  proprie- 
taire n'est  pas  donne.  Les  materiaux 
n'ont  pas  encore  ete  achetes. 

Addition  a  recole  Edouard  VII, 
$16,000,  sur  la  rue  Esplanade,  pour  le 
compte  de  la  commission  scolaire 
protestante. 

Echange  de  telephone,  $75,000,  sur 
l'avenue  Madison,  Notre  -  Dame  -  de  - 
Graces,  pour  la  Cie  du  Telephone 
Bell,  118  rue  Notre-Dame   Ouest. 

NICOLET 

Fonderie  de  $8,000,  pour  J.  A.  Sevi- 
gny,  completement  detruite  par  le 
feu.     On  reconstruira  immediatement. 

OUTREMONT 

Addition  d'une  aile  au  couvent, 
$50,000,  1050  avenue  Mont-Royal,  pour 
les  Soeurs  Marie  Reparatrices,  ave- 
nue Mont-Royal.  Superieure:  R6v. 
Soeur  Ste-Elizabeth  de  France.  Ar- 
chitecte: G.  A.  Monette,  83  rue  Craig 
Est. 

Cottage  de  $15,000,  pour  B.  Fried- 
man. Architecte:  J.  E.  Huot,  304  rue 
Universite. 

PIERREVILLE 

Reparations  a  une  residence,  $5,000, 
pour  A.  A.  Mondeau,  Pierreville.  Le 
travail  sera  fait  a  la  journee,  sous  la 
surveillance   du   proprietaire. 

ST-JOSEPH     DE    SOREL 

Moulin  a  scie  de  la  Leclaire  Ship- 
building Co.,  detruit  par  le  feu.  Per- 
tes  de  $60,000.  Les  proprietaires  vont 
reconstruire  immediatement. 


STE-GENE.VIEVE 

Addition    a    une    residence, 
pour    Jos.    Robitaille,   angle   Richt 
et   Cote   Ste-Genevieve. 

SHAWINIGAN    FALLS 

Modifications    a   un    edifice,    j 
pour  le  Dr   J.   H.   Choquette.  Les 
vaux  doivent  commencer  bientdt. 

Magasin    et    residence    de    $12i 
sur  l'avenue  de  la  Station,  pour  wj 
Yannah.     Architecte:     Ernest    A. 
belle. 

Edifice  a  bureaux  de  $80,000,  la 
Gigaire  et  Bourassa.  Architecte:|» 
nest  Labelle. 

Magasin  general  de   $7,000,  pc 
Richard,  Almaville. 

TROIS-RIVIERES 

50  residences  au  Pare  Beau-S. 
pour  la  Three  Rivers  Realty  Co.  Qf 
rant:    M.  Joyal.     Les  travaux  d 
commencer  bientot. 

Ecurie  de  $4,000,  pour  la  j 
Rivers  Traction  Co.,  rue  St-Mau 

Magasin  et  logements  de  ! 
rues  Denoue  et  Angouleme,  pc 
Charrette,  rue  Chapleau. 

Foyer  de  $25,000,  angle  de  YiW 
Laviolette  et  de  la  rue  Cooke,  pir 
Foyer     Ste-Claire,      pour  les    .hn> 
Filles.      Architecte,    Jules    Car,, 
rue   St-Frangois-Xavier. 

Logements  de  $8,000,  angle  j 
gele  et  St-Martin,  pour  Adolf! 
lard,   354   Ste-Angele. 

Maison  a   appartements  sur 
Notre-Dame,    pour  P.  A.  Gouiil 
fondations   sont  commencees.   J 

Reparations  a  un  magasin 
sur  la  rue  Notre-Dame,  pour 
rel,  rue  Notre-Dame. 

VAL   JALBERT 

20    residences   de     $72,000,    ■ 
Chicoutimi  Pulp   Co.      Le    copi 
ete    accorde    et   les    travaux 
commencer      immediatement. 
tecte:    Alf.   Lamontagne,    Chi< 


VERDUN 

Trois  logements  de  $7,000. 
venue  Church,  pour  Henault 
fernan,   214  rue   Bishop,   Moi 

WESTMOUNT 


Residence  de  $24,000,  sur 
Edgehill,  pour  W.  G.  N. 
Le  contrat  a  ete  accorde 
vaux   doivent   commencer. 

Residence  de  $10,000,  pouw 
Brown,  4263  rue   Ste-Catheri' 

Maison    pour   gardes-malscs. 
000,     angle     Atwater    et     1 
pour   le  Western    Hospital 
real,  1027  rue  Dorchester  Cfl< 
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Blanc  de  Plomb  Pur 
MARQUE  "TIGER" 

Les  peintres  apprecient  le  role  joue  par  le  Blanc  de 
Plomb  dans  l'accomplissement  d'un  bon  travail,  lis 
veulent  la  Marque  ''Tiger.'' 

Pour  leurs  Travaux  de  cet  Automne 

peintres  ont  toujours  choisi  cette  marque   de  Blanc  de   Plomb   pur   a    100%,  depuis 
a  ete  lancee  sur  le  marche,  il  y  a  plus  de  50  ans. 

Montreal  Rolling  Mills  Co.,  Limited 

MONTREAL,    QUE. 


UN  LOQUET  de  PORTE  de  GRANGE 

Que  les  Clients  Recherchent 

Fort,  durable,  joli  et  commode.  II  so  pose  facilement  a  n'impOrte  ((uelle  por- 
(c.  II  est  muni  de  deux  poignees  permettant  de  termer  ou  douvrir  la  porte 
de  Inn  on  de  I'autri  Ce  loquet  tiendra  une  porte  ou  une  barriere   ref- 

iner ou  ouverte.  Fini  emailie  avec  boulohs  t'aits  au  tour.  Garanti.  On  arti- 
cle de  vente  rapide  el  profitable. 

Nous  fabriquons  aussi  des  velocipedes,  des  voitures  "Express",  des  charret- 
tes  et  des  brouettrs  pour  enfants,  des  accessoires  de  salle  de  bain  et  de  la 
quincaillerie.  Ecrivez  pour-  avoir  des  prix  et  des  renseignements  au  sujet 

ile  n'im porte  Laquelle  de  dos  lignes. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  LIMITED 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


VENTES    PAR     HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
i  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
nt  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
nts  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
eure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
:ntionnes  ensuite  et  le  nom  de 
uissier  arrive   en   dernier   lieu. 


eater  Montreal  Loan  Investment 
Co.,  vh  Adelaide  Davidson,  11  aoul 
a  10  a.  in..  L602  (Mark,  Dockstader. 
est  End  Furniture  Co.,  vs  W.  Eccles, 
13  aout,  a  11  a.  m.,  195  St-Agnes. 
Lauzon. 

lisian  Wardrobe  vs  Mine  A.  Rogers, 
13  aout,  a  10  a.  m„  1547  Notre-Dame 
Ouest,   Lauzon. 

C  Drolet  vs  J.  S.  Poirier,  11  aout, 
a  10  a.  m.,  887  Henri-Julien,  Aubin. 


.1  Routtenberg  &  Ca.  \s  Ls  G,  Ouel 
lette,  ll  aoiiii.  lo  a.  m.,  74.".  Ste-Ca 
therlne  Ouest  cbambre  4.  Aubin 

Dr  ,\.  Ldger  vs  T  Savard,  L3  aout,  a 
1 1  a.  in..  ,636  Ste-Catherlne,  Mai- 
soiiiieuve.  Bourdeau. 

B.  Rlgler  vs  A.  Stober,  18  aout.  a  n 
a.  in.,   in  Boisbriand,  Duplessis, 

ll    A.   Cardinal   vs  .Jos.   E.   Hardy,   13 

aout.    a     in    a.    in..    1171    Querbcs.    Dr 

Celles. 
M.   s.   Bernard   vs  Jos.   A.   Nuckle,  14 

aout,  a   10  a.  in..  610  Amherst,  La- 

pierre 
II    I. cduc  vs   A.   Richard,   It  aoiil. 

a.    in..    KM    Hiebiuif.    Dcsrocbes. 
P.    Robert    vs    S.    .Moor.'.    14    aoiit.   a    le 

a     in..    155    Hamilton,.  Aubin. 
W.  Bouchard   vs  t.  Cadieux,  14  aout. 

a    to  a.  m.,  40c  Rose  de  Lima,  Des- 

niaiais. 


Ls.  Paquin  va  Albert  Vallieres,  12 
aout,  a  l  p.  m.,  660  9eme  Avenue, 
Rosemont,  Desmarais.         .  , 

Gilbert  Gervais  vs  Ovila  Geoffrion,  13 
aout.  a  1  p.  in..  71  Harmony,  Des- 
marais. 

Ls.  Paquin  vs  Camilla  Veeina,  12  aout. 
a   in  a.  in...  863  Alma.  Desmarais. 

S  l'lanz  et  vir.  v»  Jos.  Tberrien,  14 
aout.  a  10  a.  m..  30  Prenoveau.  Des- 
marais. 

Paul  Bretier  vs  O.  Prud'homme,  14 
aout.  a  11  a.  m.,  1753  Xotre-Dame 
Est.    Desmarais. 


CURATEUR 


,1.  A.  Bernard,  de  Notre-Dame  de  Gra- 
ces. On  dividende  payable  le  14 
aout   par  J.  O.  Bonnier,  curateur. 
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Crampons  de  Surete  pour  le  tour    "Vulcan"    de   William! 

Forges  au  Marteau-Pilon 

EN   STOCK  : 

A  bout  droit  et  courbe  1  ou  2  vis,  16  dimensions.    Capacite  ?/s  a  6  pouces. 
Demandez  notre  brochure  traitant  des  outils  de  machinistes. 

J.    H.    \¥ILLIAMS    &r    Co. 

La  forge  au  marteau-pilon 
122  rue  Richards         -         -         -         Brooklyn,  N.  Y. 

Representants   Canadiens 

THE  CANADIAN   FAIRBANKS-MORSE  CO. 

Montreal  et  Quebec. 


METAUX 

FERBLANC 
CUIVRE 
PLOMB 
ANTIMOINE 

ZINC,  Etc. 

EN  STOCK  ET IMPORTES 

A.  C.  LESLIE   &  CO.   Limited 

560  rue  St-Paul  ouest 

MONTREAL 


L'EUEOPE 


DANS   LE   CREUX    DE   VOTRE    MAIN... 
Si  vous  ecrivez  aux 

ETABLISSEMENTS    G.    INGLIS 
25   rue   de    I'Ourthe,    Bruxelles    (Belgique). 

TOUT  commergant  doit  avoir  au  moins  UNE  BONNE  RELA- 
TION en  Europe  pour  etre  tenu  instantanement  au  courant  des 
offres,  idees  et  marchandises  europeennes  nouvelles  et  pour  s'y 
adresser  pour  toute  demande  de  source  d'achat  ou  de  vente, 
renseignements  commerciaux,  etc.  Une  simple  lettre  contenant 
votre  nom,  votre  profession  et  votre  adresse,  met  ce  service 
unique  &  votre  disposition. 

Si  vous  ne  nous  ecrivez  pas  aujourd'hui,  nous  perdons  UNE 
chance  de  faire  connaissance  avec  vous  aujourd'hui;  mais  vous 
perdez  chaque  jour  CENT  chances  de  depasser  cent  fois  d'au- 
tres  commergants  plus  progressifs. 

L'affranchissement  d'une  lettre  pour  I'Europe  est  de  5c. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:   82   Rue   McGill,   MONTREAL. 

Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier 
Joliette,  Que\ 


i- 


La  force  d'une  hache  depend 
autant  de  son  manche  que  de 
sa  tete. 

LE8  MANCHE8  DE  STILL 


— vous   donneront   un    outil    de   travail    plus  fort,  ca 
les    MANCHES    DE    STILL   sont   faits   des   meilleur 
bois  canadiens. 
La  vente  des 

MANCHES    DE    STILL 

surpassent  de  beaucoup  celles  de  toutes  les  autre 
marques. 

II  y  a  une  raison  a  cela. 

Manches  de  hache,  de  pique,  de  marteau  d'er 
clume  et  de  marteau  ordinaire,  manches  Cant  Hoc 
et  Peavie,  aussi  manches  de  fourche  a  foin. 

La  vente  des  STILL'S  est  payante.  Voici  les  norr 
de  leurs  marques:  "EMPIRE",  IMPERIAL",  "PEEI 
LESS"  et  "CHAMPION." 

J.  H.  STILL  Mfg.Co 

ST-THOMAS 


ONTARK 

- 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


J 


lol  XXXII 


No  32  LE  PRIX  COURANT,  \ewredi  8  aout  1919 


II  se  Vend  a  Vue! 


Le  Tranche4limenls 


'HOME  65" 


— parce  que   vous   pouvez   fa- 
cllement  d6montrer  a  vos 

clients    que    c'est    l'arti- 
c:le    le     plus     uti 
le  qu'ils   peuvent 
avoir  dans  leur 
cuisine. 


Superbement 
fini 


Chapeau  her- 
metique  a  l'eau 

Fait   au  Canada 


Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner  en  tout  temps. 


MAXWELLS    LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


Lorsque  vous  achetez  des 
Papiers  a  Tapisser 

Si  vous  tenez  a  avoir  le  genre  de  papier  que  les  gens   a- 
oheteront  rapidement,  pour  lequel  ils  reviendront  a  votre 
magasin  avec  leu  is  amis  --  alors 
Achetez  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

lis  sont  si  nouveaux,  et  si  jolis  que  le  Fail  de  les  voir  inci 
te  a  vouloir  les  avoir  a  la  inaison. 

Les  Papiers  "Tout  Rognes"  Staunton 


sont  populaires  chez  le  professionnel  tout  comme  chcz  le 
lapissier  amateur,  car  avec  eux  le  travail  peut  se  lane 
nueux  et  d'une  maniere  plus  satisfaisante. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles  de   ventes    k    Montreal  :    Chambre     310,    edifice 
Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


GANTS 


COTON 


I 


" 

• 

Molns  cher  qu'un  fouet  et 

meilleur  pour  votre  cheval 
Un  cheval  avec  l'encolure  ou  l'e- 
paule  contusionnee,  ecorchee  et 
echauffee  ne  peut  gagner  son  avoi- 
ne.  Le  fouetter  ne  peut  qu'aug- 
menter  sa  souffrance.  Vous  pou- 
vez prevenir  semblable  blessure 
pour  moins  que  le  prix  d'un  bon 
louet.  Garnissez  votre  fidele  ani- 
mal de  TAPATCO  —  la  bourrure 
avec  notre 

Nouveau   Crochet   d'Attache 

Patente 

(ne  se  trouve  que  sur  les  Dourru- 

res  faites  par  nous) 
II  fournit  une  attache  qui  tient  et 
qui  empeche  de  se  defaire. 

Les  Bourrures  a  Collier 
remplies  de  notre  materiel  de 
bourrure  special  sont  meilleures 
que  n'importe  lesquelles.  Elles 
sont  douces,  souples,  absorbantes. 
Elles  servent  de  jrarantie  contre 
les  epaules  sensibles. 

Les  Gants  de  Coton  Marque 
TAPATCO 
sont  de  qualite  supe- 
rieure  et  faciles  a 
vendre.  Ils  se  tien- 
nent  et  donnent  sa- 
tisfaction sous  le 
plus  dur  service.  II 
n'en  est  pas  de  meil- 
leurs  pour  usage  aux 
champs,  au  Jardin  ou 
a  l'atelier. 

Faits  avec  poignets 
et  gantelets  tricotes 
ou  a  bande.  pesanteur 
legere.  moyenne  ou  ele- 
vee.  Gants  et  Mitaines 
en  Jersey  de  couleur 
Tan,  Oxford  et  Ar- 
doise.  Aussi  gants  gar- 
nis  de  cuir. 
Commandez-en  a  votre 

marchand  en   gros. 

THE  AMERICAN  PAD 

<£.    TEXTILE    CO. 

CHATHAM.    ONT. 


Vous  comiaissrz  le  \i<Mix  provcrbe: 

"Le   Temps   est   un 
Grand    Maitre" 

el  certea  I'auteur  de  ce  dicton  dit  juste,  car  la 

PEINTURE 


a,  depuis  is  ii',  acquis  une  reputation  ex- 
ceptionnelle  dans  la  fabrication  <le  peinture 
de  qualite.  Cette  experience  de  77  ann6es 
est  a  votre  service. 

Vous  avez  ('opportunity  de  faire  des  profits 
en  vendant: — 

"La  Peinture  Correcte  pour  Peindre 
Correctement." 

S'il  n'y  a  pas  d'agent  Ramsay  dans  votre 
ville,  ecrivez-nous. 

A.   Ramsay   &   Son    Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842. 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 
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La   Banque  Molsons 

[Incorporee  en  1855] 


Capital  et  Fonds  de  Reserve  $8,800,000 


Plus  de  100  Succursales 


Ce  n'est  que  grace  au  credit  qu'elles 
obtiennent  des  banques  que  la  plupart  de 
nos  grandes  industries  peuvent  mener 
leurs  affaires  a  bonne  fin.  Si  vous  sen- 
tez  que  vos  affaires  justifient  l'emploi 
d'un  capital  plus  considerable  nous  sug- 
gerons  une  entrevue  avec  le  gerant  local 
de  la  Banque  Molsons.  II  se  fera  un  de- 
voir de  vous  conseiller  dans  vos  affaires 
de  finances. 

Edward  C.  Pratt, 

Gerant  General 


LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres   propice   aux   voyageurs   canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  plus  bas  taux. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE   FER. 

Crosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a    Reverbere  5   Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 


BANQUE  PROVINCIALS 


DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL  PAYE  ET  SURPLUS  (au  31  dec.  1917)   ....     1,750,000 

ACTIF  TOTAL:  au-dela  de 21,600,000 

82  Succursales  dans  les  Provinces  du  Quebec,  de  l'Ontario  et  du 
Nouveau-  Brunswick. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  H.  LAPORTE,  C.P.,  de  la  maison  La- 

porte-Martin     limitee,     administrateur     du     Credit     fonciei 

franco  -canadi  en. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLET,  capitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lak< 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Oceai 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de   l'agri 

culture,  Conseiller  L6gislatif  de  Quebec,  president  de  la  CI* 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.   L.-J.-O.   BEAUCHEMIN,   president  de  la  Libralrie  Beauche 

min  limitfee. 

M.    CHEVALIER,    directeur   gSngral    Credit   foncier   franco 

canadien. 


M. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 
(Commissaires-censeurs) 
President:  l'hon.  sir  ALEXANDRE  LACOSTE,  C.R.,  ex-Juge  e 

chef  de  la  cour  du  banc  du  roi. 
Vice-President:    L'HON.    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre   san 
portefeuille    dans   le   gouvernement   de   Quebec,    administra 
teur  "Montreal  Light,  Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 
M.   S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Rollan* 


BUREAU-CHEF 
Directeur-general,   M.  TANCREDE  BIENVENU. 
Secretaire,  M.  J. -A.  TURCOT     lnspecteur  en  Chef, 
Chef  Departement  de  Credit,  M.  M.  LAROS; 

M.  C.-A.  ROY  lnspecteur, 

M.  ALEX-  BOYE! 
Auditeurs  reprSsentant  les  Actionnaires 
I.:    ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LARUE,  Quebe 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,001 

Capital   verse  et  fonds  de   reserve 7,800,001 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56.000,00i 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  Belque,  vice-pr6sident; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilsor 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  g6rant-g6n6ral. 
Yvon  Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux  de  Quartlers 

Tout  d^pot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  paye"  deux 
fois  par  ann^e  un  intSrfit  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  <5met  des.  LETTRES  DE  CREDIT  CIRC' 
LAIRES  et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  d< 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  1 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAI 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  vlll 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  q 
lui  sont  confi<§s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  b 
taux  de  change. 


En   ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


ol.  XXXII  —  No  32 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  8  aout  1919 


39 


FINANCES 


LA    NOTE    AMERICAINE. 


Montreal,  le  5  aout  1919. 

L'imprevu  avec  lequel  on  doit  toujours  comp- 
r  a  ete  ce  qui  a  porte  le  plus  rude  coup  au  marche 
repandu  dans  les  rangs  des  speculateurs  la  crain- 
qui,  a  un  certain  moment,  a  fleure  la  panique. 
:  proletariat  a  jete  le  gant  sous  la  forme  d'une  de- 
onstration  en  faveur  de  differentes  idees  emises 
ir  ses  chefs,  et  des  -principes  socialistes  qui  actuel- 
ment  lacerent  le  gouvernement  de  reclamations 
de  menaces  continuelles  de  greves. 

Certes,  les  evenements  qui  se  sont  developpes 
s  derniers  jours  ont  obscurci  les  perspectives  et 
loiqu'il  soit  difficile  au  milieu  du  tumulte  actuel 
analyser  la  situation,  notre  confiance  dans  la  fin 
ochaine  de  ce  qui  semble  etre  une  crise,  et  la  so- 
tion  satisfaisante  des  problemes  se>ieux  qui  se 
essent  devant  nous,  demeure  entiere.  Avant  tout, 
sera  bon  d'avoir  present  a  l'espril  que  la  valeur 
elle  de  la  plupart  des  titres  n'a  pas  ete  diminuee, 
le  la  position  perilleuse  de  la  cote  a  ete  modifiee, 
que  le  recul  des  cours  a  mis  sur  le  parquet  des 
onceaux  d'actions  qui  peuvent  etre  achetees  a  vil 
•ix. 

Bien  plus,  le  haut  caractere  des  achats  main- 
inant  en  evidence  reflete  simplement  l'optimisme 
38  grands  capitalistes  dans  l'avenir.  Pour  ceux  qui 
mserveronl  leur  equilibre  jusqu'a  la  fin,  qui  juge- 
>nt  avec  justesse  et  agiront  promptement,  la  si- 
tation  actuelle  offre  assurement  des  occasions 
terveilleuses.  --  Fairbanks,  Gosselin  &  Cie. 


0NDIT10NS  GENERALES  DES  AFFAIRES  AUX 
ETATS-UNIS. 


Le  rapport  general  public  par  la  "Continental 
nd  Commercial  National  Bank"  de  Chicago,  con- 
ent  sur  les  conditions  generales  des  affaires  les 
percus  suivants: 

"II  est  probable  que  le  fait  dominant  de  la  si- 
^atlon  presente  des  affaires,  e'etet  le  remarquable 
■rogres  accompli  dans  la  transformation  des  indus- 
nes  de  guerre  pour  les  mettre  sur  un  pied  de  paix. 
ratiquement,  l'on  ne  s'etait  nullement  prepare  a 

•tuer  ce  changement.  Au  moment  ou  1'amnistie 
Ignee,  l'activite  du  pays  avait  atteint  son  point 

Unant,  taut  sous  le  rapport  des  industries  de 
uerre  qu'au  point  de  vue  militaire.  Le  changement 
oudain  qui  s'est  produit  dans  les  conditions  exte- 
•eures  nous  a  forces  a  ralentir  notre  production  de 


guerre  et,  consequemment,  a  nous  acheminer  vers 
une  production  normale. 

L'activite  qui  se  manifeste  actuellement  dans 
les  differents  domaines  des  industries  de  ce  pays 
prouve  jusqu'a  quel  point  ce  rajustement  a  deja  ete 
effectue.  Toutes  les  lignes  qui,  en  temps  de  guerre, 
ont  ete  restreintes  parce  qu'elles  etaient  conside- 
rees  comme  non  essentielles  ou  semi-essentielles, 
ont  naturellement  augmente  de  nouveau  leur  pro- 
duction. Celles  qui  etaient  engagees  dans  une  pro- 
duction purement  de  guerre  et  qui  fonctionnaient 
alors  avec  une  rapidite  et  une  capacite  extraordi- 
naires  sont  revenues  a  leur  activity  normale.  mais 
ce  rajustement  ne  put  s'operer  sans  qu'il  en  ait  re- 
sulte  dans  le  monde  entier  une  perturbation  consi- 
derable. 

La  correspondance  que  la  Continental  and 
Commercial  National  Bank  a  recue  en  reponse  aux 
informations  qu'elle  avait  prises  sur  les  conditions 
generales  des  affaires  indique  un  sentiment  unani- 
me.  Les  homines  d'affaires  ont  plus  confiance  que 
jamais  en  la  continuation  de  l'activite  industrielle 
et  a  l'expansion  du  commerce  ext6rieur.  Cepi  n- 
dant.  il  est  un  sentiment  qui  domine  les  ami' 
que  tout  cela  ne  pourra  se  realiser  que  par  le  cou- 
rage en  affaires,  la  prudence  et  la  Btricte  adhesion 
a  des  principes  6conomiques  Bolides. 

I'n  ('dement  d'incertit  ude  (|iii  retarde  doja  l'ac- 
tivite industrielle  et  commereiale  du  pays,  c'esl  l»- 
cours  t'utur  des  prix.  non  Beulemenl  pour  les  arti- 
cles et  commodite's  entranl  dans  un  budgel  de  fa- 
mine, mais  ausBi  en  ce  qui  concerne  le  cout  (l^,  la 
Fabrication. 

Les'  liommes  d'affaires.  In'silcnt  a  passer  des 
contrats  soit  sous  forme  d'echelles  de  salaires,  soit 
pour  des  matr>riaux  qui  peuvent  entrainer  des  per- 
tes  B^rleuses,  advenant  que  la  tendance  g6n6rale 
des  prix  soil  consid4rablemen1  a  la  baisse.  Cette 
situation  i-alentit  aussi  l'activite  dt^s  manufacturiers 
et  les  empeche  d'accumuler  la  production.  d*>  menie 
qu'elle  contribue  a  augmenter  leur  resistance  a  la 
hausse  de  l'echelle  des  salaires.  De  sorte  qu'ils  son- 
forces  d'observer  une  attitude  prudente  au  moment 
ou  l'augmentation  du  pouvoir  d'achat  de  leur  clien- 
tele devrait  stimuler  leur  activite  et  leur  inspirer  le 
plus  bel  optimiBme. 

Le  cout  eleve  de  la  vie  pes*1  lourdement  sur  les 
epaules  de  chacun  et.  maintenant  qu'il  semble  pos- 
sible de  revenir  aux  conditions  normales  d'avant- 
guerre,  cette  situation  cause  un  malaise  social  con- 
siderable. Les  predictions  de  hausse  ou  de  baisse 
dans  les  prix  constituent  un  facteur  defavorable. 
Ce  qu'il  faudrait.  ce  n'est  pas  taut  de  ramener  les 
prix  aux  niveaux  d'avant-guerre  que  d'en  assurer  la 
stabilite.  La  stabilite  des  prix.  une  fois  etablie  pour 
une  periode  assez  longue,  aurait  pour  effet  de  ras- 
surer  et  les  employes  et  les  patrons. 
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Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

"La  rrevoyance"  Smet  une  Police  de 
Garantie  pour  Gerants,  Comptables, 
Caissiers,  Commis,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a.  commission,  qui  abolit  la 
pratique  equivoque  et  surannge  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  assure  le  patron  contre 
toute  perte  occasionnge  par  les  d4- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employes.  "La  Prevoyance"  emet 
aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  Societes  de  Bien- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  tous 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  TeL  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.    GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licenci6   Inst.    Comptable.      Comptable 
Incorpor§. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10   rue   St-Frs-Xavier,     -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLEY" 


La 

Compagnie 

d'Assurance 

Mutuelle    du 

Commerce 

Contre   I' 

ncendle 

Actif    . 

.     .     .    $1,151,243.57 

DEPOT 

AU  GOUVER- 

NEMENT   .    .    . 

.    .    .        $69,660.00 

— Bureau  principal: — 

179  rue 

Girouard, 

Saint- Hyaclnthe. 

Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue   Union,   MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Bmo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mpl- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en   1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR     DE 
Ferronnerie     et     Quincaillerle,     Verres 

a    Vltres,    Peinture,   etc. 
Speciality;  —   Poeles   de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239   rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economie.  Attention  toute  sp6- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marched 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  IndSpendante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE    LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de   Quebec 
11  Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main   7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.  -  R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
inteirompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SXJN  Lift  OF  CANADA 

SIEGE  SOCHA.L-JrfONTR.EAL 


WESTERIV 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre  le   Feu,  Assuranc 
Marines,  d'Automoblles,  contre  I'E: 
plosion,     I'Emeute,     la     Desorganls; 
tion  Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,    au-dela   de    ..    ..  $7,000,000. 
Bureau    Principal:    TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire  j 
Succursale   de    Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE,  ger; 


' 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      I  NSU  RANC 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.1 

Capital   Souscrit 

$1,000,000.' 

Capital  Verse     $247,015.1 
Actif  $1,019,177. 

Passif  (Reserve) 

$139,911.! 

Theodore    Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebols,   Sous-Direct  r 


GARAND,  TERROUX  &  H 

Banqulers  et  Courtier* 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Momia 
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ES  PERTES  PAR  LE  FEU  All  CANADA. 


Lu  Canada,  le  nombre  des  feux,  pris  dans  l'en- 
e,  s'est  accru  plus  rapidement  que  celui  de  la 
ation.  Ainsi,  la  ville  de  Toronto  comptait  385 
is  en  1890,  746  en  1900,  1,267  en  1910  et  2,080 
H6,  soit  une  augmentation  de  440  pour  cent 
mt  ces  vingt-six  annees.  Toronto,  sous  ce 
irt,  represente  approximativement  chaque  au- 
unicipalite  du  Dominion.  Les  feux  sont  deve- 
)lus  frequents  aussi  depuis  quelques  annees  h 
res,  Berlin  et  Paris;  il  faut  sans  doute  attribuer 
use  de  cette  frequence  aux  complexites  de  la 
LOderne;  cependant,  le  nombre  est  reste  pour 
dire  stationnaire  dans  les  petites  villes  euro- 
nes. 

La  vraie  signification  de  la  comparaison  repose 
le  fait  que,  bien  que  la  perte  de  propriety  par 
ii  ail  augments  anormalement  en  proportion 
accroissement  et  de  l'expansion  des  villes.  les 
s8  par  feux  individuels  out  diminue  en  Europe, 
lit  s'explique  par  l'appreciation  des  valeurs  an 
ida  et  le  nombre  croissant  des  feux  qui  out  ca- 
rnage les  proprietes  avoisinant  celles  ou  le  feu 
s  naissance.  Nous  ne  possedons  pas  les  chiffres 
ts  des  pertes  subies  par  ces  dernieres;  mais  on 
dire  qu'au  moins  14  pour  cent  de  la  perte  to- 
eprouvee  par  la  propriete  au  Can-ada,  sont  can- 
par  la  destruction  des  constructions  voisines 
slles  ou  les  feux  out  pris  naissance.  Par  contre, 
i  les  Villes  europeennes,  telles  que  Leeds,  Shef- 
,  Bristol,  Anvers,  Bruxelles,  Milan,  Rouen  et  Le 
re,  les  feux  out  ete  circonscrits  a  l'edifiee  ou  ils 
(late.  A  Vienne,  Florence,  Dresde,  Budapest  et 
cou,  en  1914,  chaque  feu  a  ete  eteint  dans  la 
e  ou  il  avait  commence.  A  Hambourg,  en  Alle- 
;ne,  nul  feu  depuis  1842,  n'a  franchi  les  murs  de 
laison  ou  il  avait  eclate.  On  ne  connalt  aucun 
de  feu  a  Vienne  qui  ait  detruit  plus  d'un  edifice, 
t'ois;  et  depuis  sept  ans  on  ne  connait  que  sept 
de  dommages  en  plus  d'un  etage  d'une  maison 
:ette  ville. 

De  tels  chiffres  forment  un  frappant  contraste 
c  ceux  du  Canada,  qui  portent  a  1,378  le  nombre 

feux  qui  ont  eclate  de  1912  a  1915,  et  qui  out 
ommage  6,786  edifices  voisins  de  ceux  ou  ils  ont 
nnence.   Et  cependant  nous  avons  en  ce  pays  les 

reils  les  plus  modernes  pour  combattre  les  in- 
es.     Bourn,  consul    general  des    Etats-Unis  a 

ie,  dit  qu'en  cette  ville,  les  feux  ne  s'etendent 

en  dehors  de  la  piece  ou  ils  prennent  nais- 
ice. 

"Des  seaux  et  des  extincteurs  sont  presque  les 


seuls  appareils  employes  pour  eteindre  les  feux. 
Lorsqu'ils  ne  suffisent  pas,  on  se  sert  de  boyaux 
d'un  pouce  et  quart  de  diametre.  Mais  la  pression 
est  generalement  faible,  quoique  la  provision  d'eau 
soit  tres  abondante.  Lorsque  la  pression  aux  hy- 
drautes  (bouches  d'incendie)  est  insuffisante,  on  a 
recours  a  des  pompes  portatives.  S'il  survient  une 
conflagration,  on  fait  appel  a  un  vapeur;  mais  com- 
me  ses  services  sont  si  rarement  necessaires,  il  est 
loin  d'etre  en  bon  etat.  La  derniere  fois  qu'on  s'en 
est  servi,  il  a  fallu  attendre  deux  heures  avant  qu'il 
put  fonctionner." 

A  l'exception  de  Londres,  Paris  et  Berlin,  les 
villes  europeennes  ne  sont  guere  pourvues  d'appa- 
reils  perfeetionnes  pour  combattre  les  feux.  On  a 
prefere  d£penser  de  I'argent  a  surveiller  la  construc- 
tion et  l'entretien  des  edifices.  Le  Canada,  par  con- 
tre, s'est  muni  de  ce  qu'il  y  a  de  plus  perfectionne  et 
de  plus  effectif  sous  ce  rapport.  Les  equipes  de 
pompiers,  les  pompes  et  les  accessoires  des  Etats- 
luis  sont  incomparablement  Bup£rieurs  &  ceux  des 
autres  pays.  La  mentality  canadienne  differe  essen- 
tielleiueut  de  celle  des  peuples  d'Europe.  Le  public 
canadien  ne  concoil  pas  que  prevenir  vaul  tnieuz 
qu'6teindre.  il  B'ensuit  que  le  maintien  annuel  du 
service  des  pompiers  coute,  en  moyenne,  $l.is  per 

capita,  les  pertes  causees  par  le  leu  atteignenl  le 
cbitire  de  $2.96  per  capita  et  les  primes  d'assurance 
$l.is,  (it'peuses  qui  ne  sont  respectivement  que  de 

L'l  cents.  71  cents  et  26  cents,  dans  les  pays  d'En- 
i  ope. 

Causes  des  pertes  exorbitantes  per  le  feu  au 
Canada.  —  Les  causes  des  feux  peuvenl  etre  attri- 
butes a  trois  fact  ems:  dangers  physiques,  dangers 
nioraux  et  etat  d'esprit.  Par  dangers  physiques  on 
entend  las  caract^ristiquea  inh^rentes  aux  inatieres 
combustibles  et  a  leur  usage;  par  exemple:  cons- 
truction defectueuse.  chauffage,  6clairage,  force 
motrice  et  occupations.  Les  dangers  nioraux  peu- 
venl provenir  des  motifs  de  revanche,  d'alienation 
mentale  ou  de  desir  illegitimes  de  se  procurer  du 
lii'iH'lice  par  la  destruction  de  la  propriete  assuree. 
Les  dangers  provenant  de  l'etat  d'esprit  sont  l'in- 
souciance  et  l'indifference  a  I'^gard  des  dommages 
causes  par  le  feu. 

Les  contrastes  frappants  qui  existent  entre  les 
|u>rtes,  la  frequence  et  la  proportion  des  feux  dans 
les  pays  d'Europe,  compares  a  celles  du  Canada, 
sont  dus  aux  differences  dans  le  reglement  et  le  con- 
trole  des  trois  premiers  facteurs,  causes  des  dom- 
mages provenant  des  feux.  Les  effets  immediats 
de  ce  controle  se  manifestent  tres  distinctement 
dans 

(1)  le  caractere  general  des  constructions; 

(2)  les  lois  regissant  la  conduite  des  citoyens; 

(3)  le  point  de  vue  et  la  responsabilite  de  l'in- 
dividu. 
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SALOPETTES 

Chemises  et  Gants 

BOB  LONG 

Faits  par  des  uniohistes 


Pouce 
brevete 
BOB 
LONG 


/; 


L'annonce  ci-dessus  fait 
partie  d'uneserie  publiee  dans 
lesquotidiens,  les  journaux  de 
ferme  et  les  magazines,  d'un 
ocean  a  1'autre,  et  cette  publi- 
city est  faite  dans  le  but  d'ai- 
der  les  marchands  a  vendre 
les  marchandises  "Bob  Long.', 


[94. 


Connu    d'un  ocean  a  1'autre 

R.G.LONG  eCO.  limited 

TORONTO  CANADA 


"MONROE"    un 

FAUX-COL  ARROV 

Pour'E 

CLUETT,  PEABODY  &  CO. 


OF  CANADA,   LIMITED 
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La  Marche  en  Avaot 

1918  est  aujourd'hui  I'annee  la  plus  remarquable  dans  I'histoire  de  la  Com- 
pagnie  du  Rasoir  de  Surete  Gillette.     Le  chiffre  des  ventes  a  double  celui  de 

1917  et,  de  son  cote,  1917  avait  brise  tous  les  records. 

1918  fut  merveilleuse  —  mais  el  le  sera  surpassee.  Bientot,  elle  sera  oubliee. 
Les  premiers  six  mois  de  1919  montrent  que  le  chiffre  des  ventes  de  1918  a 
ete  double. 

La  marche  en  avant  est  vertigineuse.  Depuis  1914,  chaque  annee  a  double 
sa  precedente.  Faites-vous  la  meme  chose?  Vos  profits  sur  vos  ventes  de 
Rasoirs  de  Surete  Gillette  pour  les  premiers  six  mois  de  1919  ont-ils  double 
ceux  de  la  meme  periode  de  I'an  dernier?  Vos  profits  de  I'an  dernier  ont-ils 
double  ceux  de  I'annee  precedente?  C'est  cependant  ce  qu'ils  auraient  du 
:aire. 


Toujours 

De   plus 
En    plus 

De  Rasoirs  de 

Surete 

GILLETTE 


Gillette 


LES  VENTES  SONT  LA, 


LES  PROFITS  SONT  LA, 

PROFITEZ-EN. 


FAITS  AU  CANADA 
MADE  IN  -a-  CANADA 


«£yiHette> 


KNOWN  THE    ""*  --S—  '    WORLD  ( 

CONNUS  DU  MONDE  ENTIFR 


THE  GILLETTE  SAFETY 


CO.  Of 


LIMITED,  MONTREAL,  P.  Q. 
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OTTAWA  PAINT  WORKS  Limitec 
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"LA  DAYTON-LA  BALANCE  OUI  SE  VEND 
LE  PLUS  CHER  AU  MONDE !" 


"Qui  ! 


99 


Certainea  balances  Dayton  Bonl  d'un  prix  ]>i \is  eleve"  que  d'autres  balances.  Oui. 
C'est  niir  recommandation,  plutol  qu'un  desavantage.  Ce  sont  les  meilleures  ba- 
lances qu'il  suit  possible  de  fabriquer.  Elles  sonl  faites  par  les  meflleurs  meca- 
niciens  des  meilleurs  materiaiix  sur  le  mellleur  modele.  Elles  sonl  plus 
commodes."  Elles  durent  plus  longtemps.  Si  leur  service  est  consider  ce  sont  les 
molns  cheres  que  vous  puissiez  acheter. 

Xous  avons  double  la  capacity  de  noire  uslne,  mals  quand  mdme  il  nous  est  im- 
possible de  prendre  le  dessus  avec  nos  commandos. 

Les  prix  varient  de  $60  a  $345,  vendues  par  versements  mensuels  faciles. 

Une  Dayton  ne  vous  coute  en  reality  de  l'argent  que  lorsque  vous  n'en  avez  pas 
une.  On  encore  si  vous  n'en  avez  qu'une  lorsque  voire  commerce  en  exige  da- 
vantage.  Elles  sauvent  du  temps,  a  vous,  a  vos  conimis  et  a  vos  clients.  C'est 
une  chose  qui  merlte  une  grande  consideration. 

Nous  fabriquons  egalement  le  fameux  tranche-viande  silencietu  Dayton  ainsl  que 
le  coupe-frontage  calculateur  Dayton   Tons  deux  economisenl   beaucoup  d'argent. 
Permettez-nous    de    vous    envoyer    notre     catalogue    dlustre.       II    vous    indique     le 
moyen  efficace  d'economiser  de   l'argent  dans  votre    magasin. 

"SI  C'EST  UNE  DAYTON  -ELLE  EST  CORRECTE" 

DAYTON  COMPUTING  SCALES 

Avenues  Royce  et  Campbell,  Toronto,  Ont. 
58,  rue  Nrtre-Dame  Est, 

MONTREAL. 
Division     International     ousmess     Machines     Co.,     Limited.       Aussi     fabricants     des 
FRANK   E.   MUTTON,  Enregistreurs  de  temps  International  et  des  machines  a  calculer 

Vice-president  et  gerant  general.  Hollerith  a  I'electricite. 
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Le   Rasoir  de  Surete 


Le    service    a    barbe    pour    tous    les   homines — partout 


FAIT  AU   CANADA 


MADE  IN 


-OiHette> 


KNOWN  THE- 


WORLD  OVER 


CONNU    DANS 

L'UNIVERS    ENTIER 


Les  marchands  d'articles  pour  homrmes  de  Halifax  a  Vancouver  et  autour  du  monde  en  reve- 
nant  a  Halifax  savent  que  le  Rasoir  de  Surete  Gillette  est  I'un  des  articles  qui  se  vendent  le 
plus  facilement  au   monde. 

Sa  reputation  est  basee  entierement  sur  la  qualite.  Notre  bureau  de  Londres,  par  exemple, 
rapporte  que  le  mot  "Gillette"  est  d'un  poids  extraordinaire  et,  bien  que  ce  qui  suit  soit  ecrit 
d'une   maniere   humoristique,   il   y   a   une  tres   ferme  fondation   de   fait   pour   le   supporter. 

.  .  .  .  "Vous  visitez  le  Bureau  de  Police  avec  I'interminable  enregistrement  dans  le  livre  d'iden- 
tite.  Rempli  de  crainte  et  tremblant,  vous  repondez  aux  demandes:  "Votre  nom?  Vctre  pro- 
fession?" —  et  immediatement  I'inspecteur,  tout  en  souriant,  dit:  "Oh,  le  Gillette".  Prenez  la 
peine  de  vous  asseoir.  Nous  n'allons  vous  g.irder  qu'un  instant,  et  peut-etre  Monsieur  serait-il 
assez  aimable  de  me  dire  ou  Ton  peut  trouver  les  veritables  lames  Gillette  —  je  vous  remercie 
beaucoup,  Monsieur,  vous  otes  trop  bon.  Voulez-vous  me  permettre  de  vous  reconduire  a  la 
porte?"  Vous  n'etes  plus  un  homme  oblige  de  faire  des  courbettes;  vous  etes  un  homme  a  part 
des   autres. 

"A   I'hdtel,   le   directeur  vous  recoit  en   vous   disant   qu'il    ne   s'attend    pas   d'avoir  de   chambre 
de  libre  av.int  quinze  jours. 

"Puis  le  mot  magique  est  prononce  et  Ton  vous  conduit  a  la  Suite  "A".  Vous  apprenez  que 
M.  Jones,  un  vieux  client  de  I'hdtel,  n'occupe  pas  sa  chambre  ce  soir-la  et  le  directeur  vous 
demande:  "Seriez-vous  assez  bon  de  me  passer  I'une  de  vos  lames.  Je  n'a 
raser,  je   ne  sais  depuis  quand,  etc." 


i    pas    pu    bien    me 

"La  vie  du  voyageur  Gillette  harasse  est  continuellement  adoucie  par  la  seule  magie  du  nom. 

"D'une   facon    ou    d'une   autre,   a    mesure   que   je   vieillis'  dans    le    service    Gillette,   je    ne    puis 

eviter  cette   impression  que  chaque  rasoir  que  je  vends  rend   un   homme  plus  heureux,  economise 

"    ses    chances 


evuer  cene   impression   que  cnaque   rasoir  que  je   vends   rend    un   nomme   plus  heureux,  e 
son    temps,   son    argent,   sa    sante   et   ameliore    non    seulement   son    apparence,    mais    ses 
dans  la  vie;   bref,  en   fait   un   meilleur  citoyen,   peu   importe  sous   quel   drapeau   il   vit." 
Profitez-vous   autant   que   vous   devriez    le   faire    de    la    popularity    du    Rasoir   de    Surete 


Gillette? 


THE  GILLETTE  SAFETY  RAZOR  CO.  OF  CANADA,  LIMITE 

MONTREAL,  CAJS. 
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La  cartouche  qui  s'est  fait  si  rapidement  un  nom  en  ayant  la 
poussee  rapide  qui  reduit  en  miettes  les  pigeons  dc  terre  et  per- 
met  de  faire  les  meilleurs  scores, 

ILS  CHOISISSENT  LA 

CANUCK 

Examinez  la  charge  de  la  Canuck  en  coupant  le  cot<'>  au  moyi  □ 
d'un  couteau.  Remarquez  la  f<  rme  Bolide  avec  le  bon  angle 
qui  assurent  le  fonctionnemenl  positif  dans  les  armes  a  rep6- 
tition.  Le  papier  du  eorps  de  la  cartouche  eel  dur,  mais  il  n'est 
pas  cassant  et  il  ne  se  fendillera  dans  le  tir.  Essayez  la  cartou- 
che pour  la  rondeur,  la  durete  et  1  uniformity  de  la  dimension. 
Attirez  specialemenl  l'at  tent  ion  sur  les  bourres.  Remarquez 
conime  elles  sont  bieo  assises,  la  fornie  et  la  quality  du  feutre. 
Des  bourres  bien  assises  onl  un  effel  enorme  sin-  les  qualities 
diiue  cartouche  pour  le  tir.  La  proprete'  et  la  granulation  uni- 
fonne  de  la  poudre  ne  devraienl  jamais  6tre  oubltees  lorsque 
Ton  fait  voir  la  charge. 

Cette  demonstration  do  la  qualm-  Interes  sra  votre  clienl  el 
fera  faire  des  ventes. 

Toutea  les  cartouches  Dominion  subiront  avec  Bucces  cette 
epreuve. 

Dominion  Cartridge  Company,  Limited 


120  rue  St-Jacques 


Montreal 
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L"' IDEAL" 


"La  Machine  qui  marche 
tout  seule" 


est  la  lessiveuve  actionnee  par  Peau 
sur  laquelle  on  peut  compter  pour 
avoir  un  service  long  et  satisfaisant, 
lorsque  Ton  peut  avoir  la  pression 
cTeau  requise. 

Le  moteur  est  simple  de  construc- 
tion, n ayant  pas  de  parties  delicates 
susceptibles  de  se  detraquer.  II  est 
fort  et  rapide,  et  avec  du  soin  il 
durera  des  annees. 

Chaque  moteur  est  eprouve  aveci 
soin   avant  de  partir  de  la  fabrique. 

Dans  la  fabrication  de  P"ldear 
moteur,  cuve  et  autres  parties — le 
meilleur  materiel  est  employe  par 
des  ouvriers  dune  grande  habilite 
de  sorte  qu'une  fois  la  lessiveusc 
fame  elle  approche  autant  de  la  per 
fection  qu'il  est  possible  de  le  faire 


Dowswell,  Lees  St  Co., 


LIMITED 


.  Representant :  John  R.  ANDERSON 

36-38  Rue  St-Dizier,  -  -  MONTREAL,  P.  Q 
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LES  PNEUS 
MALTESE  CROSS 


Pavent  le 
Chemin  du 
Succes 


Dui,    monsieur,    en 
votre   qualite    de  mar- 
chand  de  pneus  reputes 
/ous  ne  devriez  pas  courir 
le  risque  de  perdre  votre  re- 
futation en  vendant    des  pneus 
lui   ne  repondront   pas   parfaite- 
nent  a  toutes  les   attentes   de   vos 
clients.    Les  Pneus  Maltese  Cross  sont 
aits  pour  resister  a  l'usage  le  plus  dur  et 
Is  donneront  entiere  satisfaction  a  votre 
clientele.   Voyez  a  ce  que  votre  stock  soit  au 
complet. 

Gutta  Percha  &   Rubber,  Limited 

Siege  social  et  fabrique    -     -  TORONTO. 

3UCCURSALES   —    Halifax,  Montreal,    Ottawa,    Toronto,    Fort    William,   Winnipeg.    Re- 
gina,    Saskatoon,    Edmonton,    Calgary,    Lethbridge,    Vancouver,   Victoria. 


"Les  Pneus 


Qui  1)onnent 

SATISFACTION" 
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Fournaises 
a  Air  Chaud 


Plus  que  jamais  auparavant  dans  l'histoire  du  chauffage  des 
maisons,  ce  probleme  est  serieusement  etudie  par  le  proprietaire 
et  par  le  locataire.  De  sorte  qu'il  est  absolument  necessaire  que 
l'entrepreneur  qui  installe  le  systeme  de  chauffage  connaisse  par- 
faitement  ce  sujet  pour  preparer  intelligemment  des  estimes,  un 
plan  et  voir  a  l'installation  des  systemes  a  air  chaud. 

Le  chauffage  a  air  chaud,  lorsqu'il  est  intelligemment  et  bien 
pose,  est  reconnu  par  les  meilleures  autorites  comme  le  systeme 
de  chauffage  le  plus  hygienique,  le  plus  pratique  et  le  plus  eco- 
nomique. 

Nos  experts  en  fait  de  chauffage,  qui  consacrent  tout  leur 
temps  a  cette  industrie,  sont  des  hommes  qui  se  font  gloire  de 
suivre  la  marche  du  progres  dans  la  pose  des  chauffages  a  air 
chaud,  et  leurs  services  vous  sont  offerts  gratis  chaque  fois  que 
vous  avez  besoin  de  leurs  conseils. 

Si  vous  tenez  a  garder  votre  renom  comme  bon  poseur  de 
chauffage  a  air  chaud,  voici  quelques  points  vitaux  a  considerer: 
toujours  recommander  la  pose  des  appareils  d'un  manufacturier 
en  renom  dont  la  garantie  accompagne  toujours  la  votre;  faire 
l'installation  suivant  les  methodes  les  plus  modernes,  en  em- 
ployant  des  materiaux  de  premiere  classe  et  a  un  prix  vous  per- 
mettant  de  faire  faire  le  travail  par  les  meilleurs  ouvriers,  car 
alors  votre  client  recevra  la  pleine  valeur  de  l'argent  qu'il  depen- 
sera,  et  vous  realiserez  non-seulement  un  profit  qui  vous  permet- 
tra  de  vivre,  mais  vous  aurez  la  reputation  de  faire  un  travail  re- 
commandable  et  satisfaisant,  ce  qui  ne  manquera  pas  d'ajouter 
enormement  au  SUCCES  de  votre  commerce. 


THE  McCLARY  MANUFACTURING    CC 


23    RUE    WELLINGTON,     MONTREAL 
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Le  Maitre  de  la  Route 


En  achetant  des  pneus,  un  automobiliste  parle  de  route 
a  parcourir;  un  autre  parle  des  qualites  Anti-derapan- 
tes;  un  autre  de  la  "Resistance"  ( proof ness)  a  la  cre- 
vaison;  enfin,  un  autre  du  rebondissement. 

Ces  quatre  conditions  sont  remplies  de  suite  par  le  "Dun- 
lop  Traction  Tread". 


La  ligne  "Deux  mains"  comprend: 

Dunlop  Cord—  "Traction"  et  "Ribbed". 
Dunlop  Fabric— "Traction",  "Special",  "Ribbed", 
"Clipper",  "Plain". 

Dunlop  Tire  &  Rubber  Goods  Co., 

Limited 

291-3-5   RUE   CRAIG   QUEST,   Montreal. 


La  ligne  Dunlop'  consiste  en  pneus  de  haute  uualite  pour  Automobiles, 
Camions  automobiles,  Bicycles,  Motorcyolea  el  Vbiturea;  el  eh  caoutchoucc 
de  haute  quality,  tels  que  Bandages,  Bouvrelets,  Boyaux  k  Incendie  et  Tuyauz 
en  general,  Manches  pour  Dragues,  Fournitures  Militaires,  Nattes,  Tulles, 
Talons  et  Semelles,  Ciments,  Chaussurea  en  caoutchouc.  Bailee  de  "Golf", 
Tampons  pour  fers  ;'i  cheval,  Produits  de  toutes  descriptions  en  caoutchouc 
nioule.  Fourniturea  pour  les  fermiers,  les  plombiera  et  les  chemlns  de  fer 
Specialites  g6n6rales  en  Caoutchouc-. 


■ 


LE  SCEAU 
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rUniversal  est  la  simplicity  meme 


II  alesera  des  cylindres  d 

Prix 

No.  2— 2i/2a3?4  ....  $180.0) 
No.  3—3  ys  a  4  9/16  .  .  180.00 
No.  4—3  11/16  a  5  1/16  180.00 
No.  5— 2i/o  a  5  1/16  .  .  .     270.00 


Petit    accessoire    de    tete 
pour  l'outil   No.   3,   $60.00 

Donne  la  serie  de  l'outil    No  2 
et    No   3 


No.  1— Ford    -    Special.  $150.00 
No.  Al— Dodge         "  150.00 


Petit    accessoire    de    tete 
pour  l'outil  No.  4,  $90.00 

Vous   donne    la    serie   de   l'outil 
No  2,   No  3  et   No  4 


L'UNIVERSAL 


Outil  pour  aleser  de  nouveau 
les  tetes  de  cylindres 


CONSEIL  OPPORTUN 

En  examinant  n'importe  quel  tas  de  pieces  de  rebut,  vous  y  trouverez  invariablement  des  blocs  d 
cylindres  qui  ont  ete  "mis  au  rancart"  parce  que  Ton  ne  connaissait  pas  l'outil  Universel  a  alese 
de  nouveau  les  cylindres.  - 
Avant  de  "mettre  de  cote"  vos  cylindres,  etudiez  notre  methode  scientifique  de  reparer  les  cylindre 
fausses  ou  uses,  puis  decidez. 

NOUVELLES  ENCOURAGEANTES 

Nous  recevons  des  commandes  pour  les  Outils  Universal  a 
aleser  de  nouveau  les  cylindres  d'un  grand  nombre  de  bonnes 
maisons  d'accessoires  du  Canada,  et  nous  considerons  cela 
comme  la  preuve  evidente  que  les  acheteurs  les  plus  intelli- 
gents  prennent  en  consideration  la  reputation  des  fabricants 
des  outils  Universal  a  aleser  de  nouveau  les  cylindres. 

AGISSEZ  VITE  —  C'EST  LE  BON   MOMENT. 
Tous  les  prix  f.  o.  b.  Windsor,  Ontario.  Donnez  votre  commande  de  bonne  heur 

Les  Windsor  Machine  and   Tool   Works  ont  achete  les  dro  its  de   brevet  et  de  fabrication   des   Outils   Universal   po 
le  Canada,  et  toute  la  correspondance  ainsi  que  les  commandes   doivent    nous   etre   adressees   directement. 

CATALOGUES  ENVOYES  GRATIS  SUR  DEMANDE. 

WINDSOR  MACHINE  &  TOOL  WORKS    j 


WINDSOR 


Ontario. 
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LA  PAROID  NEPONSET 
ASSURE  LA  PERMANENCE 

La  Paroid  Neponset  a  passe  pendant  plus  de  25  ans  comme  le  modele 
de  la  toiture   preparee  de  haute  qualite,   et  elle  est  aujourd'hui  au 
-  premier  rang  dans  tout  le  Dominion   comme  la  toiture  ideale   pour 
granges,  fabriques,  edifices  de  chemin  de  fer,  etc. 

Les  marchands  peuvent  recommander  en  toute  confiance  la  Paroid 
Neponset  au  commerce  de  la  construction  avec  l'assurance  qu'elle 
fera  plus  que  donner  ce  que  Ton  attend  d'elle. 

LA  PAROID  NEPONSET 

Faite  de  feutre  a  toiture  epais,  parfaitement  sature  d'asphalte.—  Elle 
est  absolument  impermeable.  Avec  sa  surface  recouverte  de  talc  gris 
ou  d'ardoise  ecrasee  rouge  ou  verte,  elle  resist e  a  toutes  les  conditions 
climateriques. 

Les  cendres  brulantes  ou  les  etincelles  meurent  sans  causer  de  dom- 
mages  sur  une  toiture  recouverte  de  la  Paroid  Neponset.  Elle  peut 
etre  posee  sur  n'importe  quel  toit  etan'importe  quel  angle.  I. a  Paroid 
Neponset  ne  rouillera  pas,  ne  pourrira  pas,  ne  se  fendillera  pas  ni  ne 
sechera  pas. 

Marchands,  vous  y  gagneriez  a  prendre  en  stock  et  a  recommander  la 
Paroid  Neponset.  Une  publicity  persistante  et  un  produit  recomman- 
dable  vous  assurent  une  demande  insistante.     Profitez-en. 

Notre  cooperation  et  nos  aides  de  ventes  sont  toujours  a  votre  dispo- 
sition.    Ecrivez-nous.     Nous  aimerions  a  correspond  re  avec  vous. 

BIRD  Sr  SON,  LIMITED 

HAMILTON        -        ONTARIO 
Fabriques  :    Hamilton,    Ont.   et   a   Pont   Rouge,   Que. 

Adresse  de  Montreal  :   BIRD  &  SON,  Limited, 

37,  rue  St-Antoine,  MONTREAL,  Que. 
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1111  SERVICES  fit  lll«  POUR  CflDEAUX 


Argenterie 
eOMMU/NITC 


Dans  des  Boites 
Imitation  de  6ui 


UNE  BOITE  D'ARGENTERIE  COMMUNITY  POUR  CADEAU  decore  superbement 
vitrine.    C'est  quelque  chose  d'entiereme  nt  nouveau  et  un  article  ideal  pour  votre  c 
merce  de  cadeaux.   Au  point  de  vue  de  l'apparence,  ces  boites  sont  de  beaucoup  super 

res  a  tout  ce  qu'il  y  a  sur  le  marche. 
boites  sont  recouvertes  de  la  plus  j  i 
cuirette  importee  grenelee  et  double 
de  velours  et  de  soie  bleue.    Rempt 
d'argenterie  Community,  elles  font! 
vitrines  merveilleusement  attrayar 

N'oubliez  pas  de  donner  votre 
commande  immediatement. 


ONEIDA  COMMUNITY,  LTC 
Niagara  Falls,  Ont. 
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.a  vente  au  detail  est  la  maniere  la  plus  di- 
ecte  de  faire  affaires  avec  le  public.  Les  gens 
ivec  qui  vous  f aites  affaires  vous  jugeront  cor- 
ectement  et  sans  pitie,  et  vous  n'aurez  que  ce 
iue  vous  meritez. 


Donnez-vous   la   meilleure   valeur 
(jue  vous  connaissez  pour  le  pro- 
fit que  vous  retirez  '. 
En  d'autres  termes,  croyez-vous  (  □  la 
vente  de  la  meilleure  valeur  ?     Pen- 
sez-vous  a   ce    que  vos  clients    recoi- 
vent  lursqu'ils  achetent  chez  vous  ? 
Vous    rendez-vous    coinpte  que    plus 
les  demi-semelles  que  vous  vendez  du- 
reront    longtemps,      plus    vite    vc  tie 
commerce  s'accroitra  ? 
Ou  hi  deux  semelles  ont  le  ineme  pou- 
voir  d'attirer  votre  client     lui   recom- 
mandez-vous  toujours  la  plus  confor- 
fortable  ? 

Si  cette  politique  de  "  penser  d'abord 
au  client  "  est  ce  que  vous  faites,  don. 
nez  une  serieuse  consideration  aux 
demi-semelles  Neolin. 
Par  les  millions  de  paires  qu'il  a  a- 
chetees,  le  public  a  d^montre  qu'il 
croit  que  les  Semelles  Neolin  repre- 
6entent  la  meilleur  valeur  —  que  ce 
sont  les  semelles  qui  durent  le  plus 
longtemps  ;  qu'elles  sont  plus  confor- 
tables,  jolies  et  qu'elles  protegeLt  la 
sante\ 


Les  manufacturers  font  de  meilleu- 
res  chaussures  en  les  munissant  de  Se- 
melles Neolin. 

Vous  qui  rccevez  des  commandes  de 
ressemelage,  c'est  a  vous  qu'il  appar- 
tient  d'avoir  ces  meilleures  semelles 
dans  votre  magasin. 
Considerez  a  present  qu'elles  sont  les 
demi-semelles  que  vous  commanderez 
qui  vous  donneront  la  meilleure  va- 
leur. Et  vous  commanderez  des  Demi- 
Semelle8  Neolin. 

Les  Semelles  Neolin  ont  et6"  per- 
fectionnes  par  les  savants  de 
Goodyear  de  facon  a  en  faire  li  a 
meilleures  semelles  a  cbaussures. 
Limitation  de  l'apparence  des 
\eolin  nest  pas  difficile  a  faire. 
Elle  a  ^te-  faite.  Mais  ptrsoni. 
a  part  (ioodyear  n'a  reussi  a  de- 
couvrir  ce  qu'cst  le  Neolin.  Pour 
votre  protection  et  pour  celle  du 
public  nous  mettons  le  nom  "Neo- 
lin" sur  le  milieu  de  chaque  se- 
melle.  Voyez  a  ce  qu'il  soit  sur 
les  semelles    que   vous    obtenez. 

THE  GOODYEAR     TIRE    & 

RUBBER  Co.  of  Canada,  Limited 

Toronto,     Ontario. 


En   ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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POELES  A  GAZ 

CANADIAN  JEWEL 

Notre  ligne  de  poeles  a  gaz  est  complete.  Nous  pou- 
vons  repondre  a  tous  les  besoms  de  la  plus  petite 
famille  au  plus  grand  hotel — des  centaines  de  di- 
mensions et  de  modeles  au  choix. 

Le  cout  initial  d'un  poele  a  gaz  Jewel  est  rapide- 
ment  remis  a  l'acheteur  par  l'economie  du  gaz.  La 
construction  de  ces  poeles  est  sans  egale.  Us  sont  le 
produit  de  plus  d'un  quart  de  siecle  d'experience. 
Notre  experience  tst  votregain. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  catalogue 
et  nos  prix. 

The  BURROW,  STEWART  &  MILNE  Co.  Ltd. 

HAMILTON,    CANADA 

En  vente  chez  John  R.  Anderson,  36  rue  St-Dizier. 
Montreal,  Agent  pour  la  province  de  Quebec. 


Construction 
Moderne 
Jolis  modeles 
Durables  et 
Economiques 


Faits  pour  gaz 
naturel  ou 
manufacture 


DEBOUCHES   COM  M  ERCI AUX 

POUR  LES  PRODUITS 

CANADIENS 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir 
de  mettre  tous  les  interesses  en  rela- 
tions avec  les  maisons  d'affaires  dont 
les  demandes  sont  mentionnees  plus 
bas.  Toutefois,  il  ne  faudra  pas  oublier 
de  mentionner  le  numero  de  I'item. 

1693.  Meubles  de  bureau  et  chai- 
ses. —  Un  importateur  de  Londres, 
Angleterre,  en  affaires  depuis  trente 
ans,  et  ayant  de  vastes  salles  de  ven- 
te, c!6sire  avoir  des  agences  exclusi- 
ves  de  manufacturiers  de  chaises  et 
de  meubles  de  bureau. 

1701.  Fertilisants  de  poisson. — Une 
maison  d'importation  de  Paris  s'occu- 
pant  de  la  vente  des  fertilisants  ai- 
merait  a  se  procurer  des  approvision- 
nements  de  fertilisants  canadiens. 

1879.  Articles  en  caoutchouc. — Une 
compagnie  de  Londres  aimerait  a 
acheter  des  chaussures  de  caout- 
chouc en  g6ne>al,  des  articles  de  phar- 
macie  en  caoutchouc,  etc.  Elle  rece- 
vrait  avec  plaisir  des  catalogues  et 
des  cotations  de  manufacturiers  ca- 
nadiens de  ces  articles. 

1944.  Representation.  —  Une  mai- 
son du  Caire,  dont  un  associ6  est  un 
Russe  et  l'autre  un  Anglais  ayant  de- 
meure1  plusieurs  anuses  en  Russie, 
desire  6tablir  des  relations  de  vente 
pour  des  maisons  canadiennes  'en  Si- 
berie.  Les  lignes  les  plus  acceptables 
serait  de  la  machinerie  de  chemin  de 
fer,  mines,  agriculture,  moulin  a  scie, 
fabrique  de  briques,  fabrique  de  ci- 
ment,  boulangerie,  buanderie,  automo- 


biles, machines  electriques,  outils, 
usines  portatives,  etc. 

194S.  Manches  et  articles  en  bois. — 
Une  maison  de  Kendal,  Angleterre, 
desire  communiquer  avec  des  manu- 
facturiers canadiens  de  manches  et 
d'articles  en  bois  prets  a  faire  de 
l'exportation   dans  le  Royaume-Uni.    ' 

1947.  Produits  alimentaires,  grai- 
nes,  etc.  —  Un  agent  a  commission  de 
Lyon,  France,  ayant  pass6  quinze  ans 
en  affaires  dans  cette  ville,  desire 
avoir  les  agences  d'importateurs  ca- 
nadiens de  produits  alimentaires, 
graines,  etc. 

1954.  Boeuf,  Pore  et  Jambon. — Un 
marchand  de  Paramaribo,  Surinom, 
Guyane  Hollandaise,  desire  elablir 
des  relations  commerciales  avec  des 
producteurs  canadiens  de  boeuf,  pore 
et  jambon. 

1955-1956.  Sucre  et  farine.  —  Deux 
maisons  d'importation  de  Salonique, 
Grece,  aimerait  a  correspondre  avec 
des  producteurs  canadiens  de  Sucre 
et  de  farine. 

1957.  Conserves  de  fruits,  fromage 
et  poisson.  —  Un  importateur  d'Alex- 
andrie,  Egypte.  desire  etablir  des  re- 
lations commerciales  avec  des  expor- 
tateurs  canadiens  de  conserves  de 
fruits  pouvant  donner  un  prix  de  con- 
currence; aussi  pour  du  fromage  et 
du  poisson. 

1958.  Representation  en  France. — 
Un  monsieur  de  Marseilles,  France, 
desire  repr6senter  des  ^exportateurs 
de  produits  alimentaires  et  autres  ar- 
ticles qui  ne  sont  pas  encore  repr6- 
sentes  dans  ce  pays. 

1961.  Ferro-Vanadium.  ■ —  Un  gros 
importateur  de  Yokohama  demande 
des  renseignements  sur  le  ferro-vana- 
dium.      N'importe    quelle    maison     en 


etat  d'exporter  ce  metal  est  p 
communiquer  avec  lui.  Prier 
voyer  des  echantillons,  des  prii 
immediatement. 


-:o:- 


COMPAGNIES      PROVING 


Allen  Westmount  Theatre  Ltd 

real,  $20,000. 
Club      Athlelique      Montagnai; 

Montreal,  $5,000. 
Club    Bellevue    Inc.,    Montreal 
Frigere  Inc.,   Quebec,   $50,000. 
Funland  Amusements  Co.  Ltd 

real,   $19,500. 
J.  H.   Sears  Ltd.,  Montreal 
Lake    Brute    County    Club    Li 

Agathe  des  Monts,  $20,000. 
Lapointe    &    Cote,      Ltee, 

$49,000. 
National    Security    and    Bui 

Ltd.,   Montreal,   $20,000. 
Sunnpide     Realties     Ltd.,     1\ 

$20,000. 
Comar    Textile    Co.,    Ltd, 

$50,000. 
Woods  Ltd.,  Montreal,  $20.ni. 
Wilders    Bleury    street    Buil'i 

Montreal,  $159,000. 
Liberty    Knitting    Mills    Ltd 

r6al,   $20,000. 
Wilder       Bermingham       Rea 

Montreal,  $20,000. 


AUTORISEE     A     FAIRE    A' 


Commercial      Credit    Co.,   ofP: 

Limited,  Montreal. 
International   Lumber  Corpr 
Southern  Sales  Corporation. 
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LES  BOUGIES  DALLUMACE  REGOMMANDABLES 

fffthainpion 


Champion     "  X "     pour 

autos      Ford      A-15,      |/2 

pouces.   Prix  90c. 


Champion      "C"      pour 

autos     Overland     A- 14" 

0"    y2".   Prix   $1.00. 


Champion  "Studeba- 
ker"  pour  autos  Stude- 
baker.  A-13  |/2".  Prix 
$1.00.  A-43  7-8-18  pour 
camions,  tracteurs  et 
engins    de    ferme. 


Champion  "  Maxwell  " 
pour  autos  Maxwell 
A-44  7-8-18.    Prix   $1.00. 


Comportent  avec  elles  la  satisfaction,  le  service  et  I'economie. 
C'est  la  raison  pour  laquelle  les  Champions  font  partie  de  I'e- 
quipament  regulier  de  quatre  sur  cinq  de  tous  les  moteurs  et 
engins  a  gazoline  en  usage  actuellement.  C'est  egalement  a 
cause  dc  cela  qu'elles  offrent  au  marchand  les  plus  grandes  fa- 
cilites  de  vente. 

Ces  qualites  "inrees"  sont  dues  a  la  superiority  de  nos  3450 
isolateurs  qui  ont  une  bien  plus  grande  force  de  resistance  con- 
tre  les  chocs,  la  vibration  et  les  changements  soudains  de  tem- 
perature que  nos  meilleurs  isolateurs  fabriques  auparavant. 
Elles  sont  egalement  dues  a  notre  garniture  speciale  doublee 
d'amiante  et  brevetee  qui  absorbe  I'expansion  produite  par  la 
chaleur  et  previent  les  coulages  resultant  de  la  compression. 
Toutes  les  bougies  Champion,  quel  que  soit  leur  type,  sont  ven- 
dues avec  notre  garantie:  "Satisfaction  absolue  a  I'acheteur  si- 
non  nous  les  reparerons  gratuitement  ou  nous  les  remplace- 
rons." 

Basez  vos  ventes  de  Champions  sur  ces  avantages  et  sur  la 
grande  campagne  de  publicity  faite  pour  votre  benefice.  Cette 
publicite  intensive  vent  dire  un  plus  gros  commerce  d'accessoi- 
res  et  plus  de  profits  pour  vous. 

Examinez  votre  stock  aujourd'hui  merr.e  et  commandez  chez 
votre  marchand  de  gros  les  Champions  qu'il  vous  faut. 

CHAMPION  SPARK  PLUG  CO.  OF  CANADA, 

LIMITED 
WINDSOR,   ONT. 


Champion    "Buick" 

pour  autos    McLaughlin 

A-53,    longue    7-8-18. 

Prix    $1.00. 


"Aero   Truck"  J    AS   43, 

7-8-18.    Prix    $1.00,    pour 

camions,     tracteurs     et 

engins   de    marine. 


Heavy     Stone    B-13     i/2" 
B-43      7-8-18.      B-53      7-8 

longues.  Prix  $1.25. 
La  borne  arrondie  est 
fournie  si  on  en  fait  la 
demande;  si  non  elles 
sont  fournies  avec  I'e- 
crou    visse    ordinaire. 


14 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  15  aout  1919 


Vol.  XXXII  —  No  :,3 


QTJALITE 


ECONOMIE 


Pour  qu'un  com- 
merce de  poeles  soit 
profitable,  il  faut 
vendre  une  ligne 
donnant  la  plus  en- 
tiere  satisfaction  a 
la  clientele. 


POUR  ATTIRER  LES  CLIENTS  PRENEZ  EN  STOCK  LE8 
POELES  "SOUVENIR"  EN  FONTE  ET  EN  ACIER. 

Les  menageres  aiment  ces  poeles  parce  qu'ils  repondent  a  leurs  besoins.  Malgre  le  prix  elev£  de  la 
matiere  premiere  nous  pouvons  quand  me  me  offrir  au  commerce  les  meilleurs  poeles  aux  plus  bas 
prix.  La  qualite  et  I'economie  sont  les  caracteristiques  des  poeles  "SOUVENIR".  II  suffit  de  les  com- 
parer aux  autres  pour  voir  leur  superiorite. 

Pour  garder  vos  clients  et  vous  en  faire  de  nouveaux,  faites  venir  notre  catalogue  ainsi  que  notre  liste 
de  prix.     Nos  poeles  feront  le  reste. 


No 

Ronds 

Fourneau 

Boite  a  feu 
pour  le  charbon 

Boite  a  feu 
pour  le  bois 

Dessus 

Hauteur 

Poids 

Prix 

8-18  Carre 

6-8" 

16  x   16  x  10% 

14  x  6  x  6% 

16  x  6  x  6y2 

38   x    25% 

31 

300 

$49.80 

9-20  Carre 

4-9"  2-6" 

18  x   18  a   10y2 

15  x  6  x  7 

21  x  7  x  7 

28    x    40 

32 

350 

52.95 

9-22  Carre 

6-9" 

20  x  20  x  12 

17  x  7  x  7 

23  x   8  x  8 

28    x    42 

32 

390 

56.65 

9-20  Reservoir 

28    x    45 

410 

60.85 

9-22  Reservoir 

26    x    46 

450 

64.50 

The  Hamilton  Stove  &  Heater  Company  Ltd. 

Successeurs  de  GUERNEY,     TILDEN   &   COMPANY,   LTD., 
Manufacturers   de    Poeles,    Ranges,   Bouilloires,    Radiateurs,    Fournaises,    Registres,    Serrures    et    Quincaillerie. 


Siege  social   et   usines: 

Hamilton,   Ont. 

Maison  fondee  en   1843. 

Entrepots  et  bureaux  a  Winnipeg: 

134J/2   Higgins  Ave. 

A   Montreal: 

167    rue    McGill. 


Agences  et  salles  d'exposition: 
Charles    Rankow,    Durban, 
Afrique-Sud:   Webb  Bros., 
Georgetown,  Demarara, 
Guyane  Anglaise:    Edward 
Le   Bas,  64-68  Broad   St., 
New-York:    Dock  House, 
Bill  iter  St.,  Londres,   E.C.  3 
Angleterre. 


Adresse  par  cable:   "Hastco",  Code  Western  Union 
Telegraphe  et  Code  A.  B.  C.  5me  Edition 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   rnentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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La  Construction  est  Active  Partout 

Profitez-vous  de  la  demande  qu'elle  suscite?  II  y  a  de  gros  PRO- 
FITS a  faire  dans  la  vente  des  articles  de  quincaillerie,  depuis  les 
SERRURES  jusqu'aux  ACCESSOIRES  GENERAUX  pour  en- 
trepreneurs. 

Ayez  toujours  un  assortiment  complet  afin  de  repondre  a  la  de- 
mande de  vos  clients.  Vendez-leur  des  articles  de  qualite  recon- 
nue  et  ils  reviendront  chez  vous. 

Faites  venir  notre  catalogue,  si  vous  n'avez  pas  encore  recu  la 
visite  de  notre  voyageur. 

TOUS    NOS    ARTICLES     DE     QUINCAILLERIE 
SONT  GARANTIS  DE  LA  MEILLEURE  QUALITE 


*^5^T   Voici  un  verrou  de  nuit  de  haute  qualite  et 
nous  l'avons  dans  toutes  les  dimensions. 
$14.00  la  douzaine  net. 


Ecrivez  ou  telephonez-nous  IMMEDIATEMENT  si  vous  ne  vou- 


lez  pas  perdre  de  ventes.    Lorsque  vous  avez  besoin  de  Serrures 


et  de  Quincaillerie  d'entrepreneurs,  Adressez-vous  a 


HAMILTON,   ONTARIO 
Entrepots  et  bureaux: 


167   rue  McGill, 
Montreal. 


134V2    avenue     Higgins, 
Winnipeg. 


I 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentlonnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Nous  Sollicitons  vos  demandes  de 

renseignements 

METAUX  PRODUITS  CHIMIQUES 


ACIER  EN  FEUILLES 

LITHOPONE 

FER-BLANC 

BARYTES 

ZINC 

MINIUM 

PLOMB 

ORANGE  MINERAL 

FER-BLANC  EN   LINGOT 

VITRIOL  BLEU 

CUIVRE  ET  FONTE   (FEUILLES  ET 

BLANC  D'ESPAGNE 

TUBES) 

ZINC  EN  FEUILLES 

LITHARGE 

Et  aussi  Huila  de  Castor,  Huile  de  Bois  de  Chine,  Glycerine, 
Borax,  Feuilles  d'or,  Feuilles  de  metal,  Vitre  de  Fantaisie,  Vitres 
grillees,  Clippers,  Peaux  de  chamois,  Nitrate  de  plomb,  Mar- 
chandises  de  Harris,  Savon  mou,  etc. 

CREME   DE  TARTRE  —  ACIDE  CITRIQUE  —  ACIDE  TARTRIQUE 

B.&  S.H.THOMPSON 

&  COMPANY  LIMITED 

MONTREAL 

Agents  des  ventes  pour  I'Est  du  Canada  ,de  la 

United  States  Steel  Products  Co., New-York,  U.S./ 


J 
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Machines  a  Laver  "CONNOR" 

Ventes  Faciles — Qros  Profits 

Les  machines  Connor  sont  faites  pour  le  service.  Elles  combinent  la  durability  et  le  service 
t  tout  ce  qui  procure  la  satisfaction.  Si  vous  voulez  avoir  une  ligne  profitable,  une  ligne  qui  soit 
ien   et  favorablement   connue,   ecrivez-nous   pour  conditions  et  prix. 

C'est  maintenant  le  temps  de  donner  vos  com- 
landes,  car  nous  anticipons  une  forte  demande, 
our  les  envois  de  I'automne.  Notre  catalogue 
ous  sera  adresse  sur  demande. 

otre  ligne  comprend  des  Machines  a  Laver,  soit  Electrique, 
it  a  Moteur  a  Gaz,  a  Pouvoir  d'Eau  ou  a  Mains.  Aussi 
>rdeuses,  Supports,  Planches  a  repasser  et  a  petrir,  Ba- 
ttes,  etc. 

Ne  remettez  pas  a  demain  pour  nous 
ecrire.     Faites-le  aujourd'hui. 

J.  H.  CONNOR  &  SON 

Ottawa,         ■         Ont. 


Notre  Machine 
a  Laver  "Beaver" 


i 


i 


VENDEZ    LES 

MACHINES    A    LAVER    KRIBS 

Et  vos  clients  seront  satisfaits 

Les  Machines  KRIBS  sortent  de  l'ordinaire.  Elles  sont  faites  par  des  hommes  ayant 
de  longues  annees  d'experience  dans  cetfce  fabrication.  Le  bois  avec  lequel  elles 
sont  fabriquees  est  choisi  avec  soin,  pour  que  les  cuves  restent  tou jours  en  parfait 
etat  quelque  soit  l'usage  auquel  elles  sont  soumises.  Le  mecanisme  des  machines 
KRIBS  est  resistant  et  ne  se  derange  pas.  pos  appareils  de  surete  protegent  contre 
l'inattention.  Ces  machines  sont  faciles  a  conduire  et  elles  font  un  travail  parfait. 
Si  vous  ne  vendez  pas  ces  machines  vous  vous  privez  do  faire  des  ventes  SATIS- 
FAISANTKS  pour  vos  clients  et  PROFITA  BLES  pour  vous. 

Ecrivez-nous  aujourd'hui  merae  pour  avoir  nos  prix  ainsi  que  des  renseignemenfs 
complets. 

Ces  machines  sont  actionnees  a  la  main,  par  I'eau,  avec  moteur  a  gazoline  ou  a 
I'electricite. 

William  A.  Kribs,  Hespeler,  Ontario. 

Fabricants  de  trues  de  toutes  sortes  pour    la  manutention  des  marchandises. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    rrkentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Cette  annee  les  cultivateurs  ont  besoin  de  beaucoup  plus  de 

Vert  de  Paris. 

La  temperature  chaude  a  fait  sortir  par  legions  les  betes    a   patates   qu'il   faut  detruire,   immediatement,  avec   PLUS 

et  encore  PLUS  de  vert  de  Paris. 

II   vous  faudra    un   stock   SUPPLEM  ENTAIRE    pour   repondre   a    I'augmentation   de   la   demande. 

Nombre  de  marchands  ont  deja  envoye  des  commandes  re  petees.  Tout  le  monde  demande  le  vert  de  Paris  de  Berger. 

Vos  clients   iront  ou   ils   peuvent  se   procurer   le   "Berger",   parce  que   le  "Berger"  tue   les  betes  a   patates. 

il   renferme  une  quantite  minime  d'arsenic  libre  et  il  est  pius   puissant   que    fetalon    du    gouvernement,   de   sorte  que 

le  vert  de  Paris  de   Berger  tue   infailliblement  sans  le  danger   d'endommager   les   feuilles. 

La  pluie  ne  le  lave  pas  facilement;    il  est  leger  de  gravite  et   il    reste  bien   en  suspension.    On   peut  I'employer  a  sec 

ou   en   solution. 

LE  VERT  DE  PARIS  DE  BERGER         1 

— le  produit  Sherwin-Williams 

— est  employe   dans   I'univers  entier.    Vendu  en   bottes  et   en  paquets  de  |/2,  1  et  2  lbs  —  en  barillets  d'acier  de  25,  5f 
et  100  lbs  —  en   barils  d'arsenic  et  en   barils  de  petrole. 
Repetez  aujourd'hui   votre  commande   PAR   LE   TELEGRAPHE. 

The  Sherwin-Williams  Co. 

of  Canada.  Limited. 


Fabricants  de   peintures,  vernis  et  couleurs,  broyeurs 

d'huile  de  graine  de  lin, 

897  rue  Centre,   Montreal. 

110  Ave  Sutherland,  Winnipeg. 


Toronto,    Winnipeg,    London,  Calgar; 
Vancouver  et  Halifax. 


Un  produit  de  la  bonne  qualite  pour  toutes  les  fins. 


Adressez=vous  aux 
Qaartiers  fieneraux  mmmi 
Pour  vos  Brosses  et  Balais 

Si  vous  etes  un  marchand  de  quincaillerie  ou  un  epicier,  il   vous  faut  les  brosses  a  plancher, 
epousettes,  les  brosses  a  chaussures  et  les  balais  Simms. 

Si  vous  tenez  un  magasin  general,  il  serait  avantageux  pour  vous  de  tenir  une  ligne  generale  c 
brosses  Simms — particulierement  les  pinceaux  a  peinture  fixes  dans  le  caoutchouc  et  garan 
sous  tous  rapports. 

Dites-nous  ce  qu'il  vous  faut  en  fait  de  brosses  et  de  balais  et  permettez-nous  de  vous  demont|r 
comment  nous  pouvons  repondre  a  tous  vos  beaoins  d'une  maniere  parfaite  et  saticfaisante 
Ecrivez  pour  avoir  notre  liste  de  prix. 

T.  S.  SIMMS  e  Co.,  Limited 

ST.    JEAN,    N.    B. 

Succursales:  MONTREAL,  TORONTO,  LONDON. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Cinquante    Annees    de    Succes 

Depuis  pres  d'un  demi-siecle,  les  Peintres  aussi  bien  que  les 
Marchands  de  Quincaillerie  ont  obtenu  la  plus  grande  satis- 
faction du 

Blanc  de  Plomb  MARQUE  'TIGER' 

Cet   automne,  le  Blanc  de  Plomb  Marque  "TIGER"  est  le 

meme  que  celui  que  vousavez  toujours  vendu. 

Sa  qualite  et  sa  rare  bonne  valeur  seront  toujours  les  meil- 

leures. 

La  Marque  "TIGER"  a  vu  ses  ventes  augmenter  chaque  sai- 

son.   Cette  saison  il  s'en  vendra  plus  que  jamais  auparavant. 

Assurez-vous  d'en  avoir  suffisamment   en  stock  et  vous  pou- 

vez  compter  sur  une  saison  profitable  de  ventes  de  Blanc  de 

Plomb. 

Montreal   Rolling   Mills  Company,    Limited 

MONTREAL,    QUEBEC. 





Cadres,  Mou lures,  Miroirs, 

Imageries  &  V it res. 


vwmmki 


A  notre  nombreuse  clientele:  — 

Nous  avons  le  plaisir  d'annoncer  que  nous  sommes 
prets  a  prendre  les  commandes  pour  Pautomne  en  tout  ce  qui 
concerne  cadres,  moulures,  miroirs,  imageries  "profanes  et 
religieuses"  et  vitres. 

Nous  nous  engageons  a  delivrer  au  prix  actuel  d'ici  au 
ler  decembre,  toutes  les  commandes  que  vous  voudrez  bien 
nous  Conner  immediatement.  N'oubliez  pas  que  nous  som- 
mes aussi  les  seuls  manufacturiers  du  celebre  jouet  (Cham- 
pion) "Speedy  Kar,"  tel  que  la  vignette  ci-contre.  Ecrivez- 
nous  et  notre  voyageur  ira  vous  voir  avec  tous  les  echantil- 
lons  de  ce  que  nous  manufacturons. 


LA  CIE  WISINTAINER  &  FILS,  inc. 

Bureau  et  salle  d'echantillons,  56-60  Boul.  St-Laurent 
manufacture  7    Bue   CLARKE  MONTREAL,    P.Q. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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GANTS      DE      COTON 


Molns  cher  qu'un  fouet  et 

meilleur  pour  votre  cheval 
Un  cheval  avec  l'encolure  ou  V6- 
paule  contusionn£e,  gcorchee  et 
6chauffSe  ne  peut  gagner  son  avoi- 
ne.  Le  fouetter  ne  peut  qu'aug- 
menter  sa  souffrance.  Vous  pou- 
vez  prgvenir  semblable  blessure 
pour  moins  que  le  prix  d'un  bon 
fouet.-  Ga"rnissez  votre  fidele  ani- 
mal de  TAPATCO  —  la  bourrure 
avec  notre 

Nouveau   Crochet  d'Attache 

Patents 

(ne  se  trouve  que  sur  les  Bourru- 

res  faites  par  nous) 
II  fournit  une  attache  qui  tient  et 
qui  empeche  de  se  d£faire. 

Les  Bourrures  a  Collier 
remplies  de  notre  materiel  de 
bourrure  special  sont  meilleures 
que  n'importe  lesquelles.  Elles 
sont  douces,  souples,  absorbantes. 
Elles  servent  de  garantie  contre 
les  6paules  sensibles. 

Les  Gants  de  Coton  Marque 
TAPATCO 
sont  de  qualite  sup6- 
rieure  et  faciles  a 
vendre.  lis  se  tien- 
nent  et  donnent  sa- 
tisfaction sous  le 
plus  dur  service.  II 
n'en  est  pas  de  meil- 
leurs  pour  usage  aux 
champs,  au  jardin  ou 
a  l'atelier. 

Faits  avec  poignets 
et  gantelets  tricotGs 
ou  a  bande,  pesanteur 
16g£re,  moyenne  ou  £le- 
vGe.  Gants  et  Mitaines 
en  Jersey  de  couleur 
Tan,  Oxford  et  Ar- 
doise.  Aussi  gants  gar- 
nis  de  cuir. 
Commandez-en  a  votre 

marchand  en  gros. 

THE  AMERICAN  PAD 

&   TEXTILE   CO. 

CHATHAM,    ONT. 


II  se  Vend  a  Vue! 


Le  Tranche-Aliments 

"HOME  65" 


— parce   que  vous   pouvez 
cilement  d^montrer  a 
clients   que   c'est  1'arti 
cle    le    plus     uti- 
le  qu'ils   peuvent     • 
avoir  dans  leur 
cuisine. 


perbement 

eau  her- 
ue  a  l'eau 

Canada 

Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner  en  tout  temps. 


MAXWELLS    LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


LES  OUTILS  DE  BUGHERON 
DEPINK 


Les  outils  Etalons  dans  tous  les  provinces ' 
du  Dominion,   en   Nouvelle-Zelande,   Aus- 
tralie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturiers  d'OUTILS  de  BUCHERON 

PEMBROOKE-  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 


^1.  XXXII 


No  33 


LE  PRlX"fc0URXNT,  vendr&di  15  aout  1919 


21 


= 


VITRERIE 

GENEBALE       POUR      CONSTRUCTION 
16  ONCES,  21  ONCES,  26  ONGES,  29  ONGES,  34  ONGES  ET  39  ONCES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces   biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons   expedier  toutes   commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  speciality. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COMPANY,     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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PAPIERS  A  TAPI88ER  STAUNTON 

DESSINS  NOUVEAUX 

COULEURS  NOUVELLES 

TRAITEMENTS  TECHNIQUES  NOUVEAUX 
FINIS  NOUVEAUX 

Cette  nouvelle  periode  de  I'histoire  exige  des  idees 
nouvelles  dans  la  decoration  de  la  maison.  Pour 
cela,   ces    papiers    seront   trouves   tres    utiles. 

Les  Papiers  "Tout  Rogues"  Staunten 


ont  considerablement  augmente  le  commerce  des 
autres  marchands.  Pourquoi  ne  feraient-ils  pas  la 
meme  chose  pour  vous? 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 

Salles   de   ventes    a    Montreal  :    Chambre    310,    edifice 
Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Plusieurs  marchands  font 
de  l'argent  supplementaire 

Facilement  et  r&pidement  en  placant  de 
bonnes  commandes  d'articles  Dennis 
dans  Jeur  localite. 

C'est  peut-etre  l'hotel-de-viile,  une  ecole  ou  une  fabrique 
qui  a  besoin  d'une  echelle  de  sauvetage  —  un  magasin,  une 
residence  privee,  un  hotel  ou  une  maison  a  appartements  a 
peut-etre  besoin  d'une  marquise,  de  chassis  de  protection 
en  broche,  d'une  cloture  ou  une  barriere  en  fer  —  une  fabri- 
que a  probablement  besoin  d'une  garde  de  protection  pour 
ses  machines  ou  une  affiche  sur  son  toit  —  une  banque  ou 
un  bureau  a  parfois  besoin  d'un  grillage  en  cuivre  ou  en 
bronze,  d'un  grillage  de  comptoir,  cages,  guichets,  etc.,  ou 
une  separation  complete  en  broche  —  ou  une  eglise  est  sur 
le  marche  pour  des  garnitures  en  cuivre,  des  tablettes  com- 
memoratives  ou  une  balustrade  —  dans  chaque  ville,  il  y  a 
des  douzaines  de  commandes  a  prendre  pour  les  marchands 
actifs  et  progressifs.  Nous  vous  aidons  avec  des  estimes, 
specifications  et  traces  bleus.  Vous  n'avez  pas  besoin  d'avoir 
un  stock  pour  vous  engager  dans  ce  commerce  profitable  qui 
ne  vous  empeche  nullement  de  vous  occuper  du  votre.  Ecrivez- 
nous  aujourd'hui  pour  avoir  des  brochurettes  et  de  plus  am- 
pies   renseignements.     Adressez  votre   lettre   a 

M.  F.  X.  QUENNEV1LLE 

THE  DENNIS  WIBE  AND  IRON 

WOHRS  CO.  LIMITED 

LONDON- 

CANADA 


La  force  d'une  hache  depend 
autant  de  son  manche  que  de 
sa  tete. 

LES  MANCHES  DE  STILL 

— vous  donneront  un  outil   de  travail   plus  fort,  car 
les   MANCHES   DE   STILL  sont  faits  des  meilleurs 
bois  canadiens. 
La  vente  des 

MANCHES    DE    STILL 

surpassent  de  beaucoup  celles  de  toutes  les  autres 
marques. 

II  y  a  une  raison  a  cela. 

Manches  de  hache,  de  pique,  de  marteau  d'en- 
clume  et  de  marteau  ordinaire,  manches  Cant  Hook 
et  Peavie,  aussi  manches  de  fourche  a  foin. 

La  vente  des  STILL'S  est  payante.  Voici  les  noms 
de  leurs  marques:  "EMPIRE",  IMPERIAL",  "PEER- 
LESS" et  "CHAMPION." 

J.  H. STILL  Mfg. Co. 


ST-THOMAS 


ONTARIO 


Specialities   de    Reed 


Toitures  en  asphalte, 

Feutres  goudronnes, 

Goudron, 

Coaltar, 

Enduits  a  toiture, 

Ardoises, 

Tuyau  de  dalle, 

Gouttieres, 

Travaux  en  metal  en  feuille; 

Portes  coupe-feu, 

Gardes  en  broche, 

Ventilateurs. 


mim 


aW.BEDfl 


STAND  JpNj 


Les  pi-Qduits  que  nous  fabriquons  sont  les  meilleurs  qu 
l'on  puisse  avoir  pour  le  prix.  Chaque  article  est  d- 
haute  qualite  et  exceptionnellement  durable.  Une  ca: 
te  postale  vous  procurera  une  liste  complete  de  pri 
ainsi  que  des  renseignements  complets  sur  tous  nc, 
accessoires  pour  couvreur.       Ecrivez-nous. 

CEO.  W.  REED  &  CO.,  LIMITED 

Manufacturers 

MONTREAL: 
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Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  pretes  k  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82   Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Qu6. 


FEE    GALVANISE 

de  LYSAGHT 


QUEEN'S 


HEAD' 


CANAnA 

Absolument  le   meilleur. 
A.  C.  Leslie  &r  Co.,  Limited 

MONTREAL. 
Seuls  agents  pour  le  Canada. 


FABRIQUE    DE    LIMES    BLACK    DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


Douze  M^dailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE    EN    1895 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoye   gratultement  sur  demande  a  toute  personne   Inte>ess6e  dans  le  commerce  de*  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphie  (Pe.) 

Propriety   exploitee   par   la    Nicholson    File   Co. 


UN  LOQUET  de  PORTE  de  GRANGE 

Que  les  Clients  Recherchent 

Fort,  drable.  joli  et  commode.  II  se  pose  facilement  a  n'importe  <iuelle  porte 
te.  II  est  muni  de  deux  poignees  permettant  de  fermer  ou  d'ouvrir  la  porte 
de  l'un  ou  de  1 'autre  cote\  Ce  loquet  tiendra  une  porte  on  une  barriere  fer- 
mee  ou  ouverte.  Fini  emaille  avec  bolons  faits  au  tour.  Garanti.  Un  arti- 
cle de  vente  inpideet  profitable. 

Nous  fabriquons  aussi  des  velocipedes,  des  voitures  "Express",  des  charret- 
tes  et  des  brunettes  pour  enfants,  des  accessoires  de  salle  de  bain  et  de  la 
qnincaillerie.  Ecrivez  pour  avoir  des  prix  et  des  renseignements  au  sujet 

de  n'importe  laquelle  de  nos  lignes. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  LIMITED 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


»♦ 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE 


»* 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  qualite. 

Demandez    notre   carte   des   couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia   Turpentine  Co. 

Terebenthine,    huile   a    peinture,   blanc   de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clarke MONTREAL 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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EN  GROS  SEULEMENT 

NOS  voyageurs  sont  actuellement   en    route   pour  vous  visiter;    ils  vous  offriront  les  dernieres 
nouveautes  de   I'annee. 
RESERVEZ   quelques    minutes  d'examen    a    leurs  echantillons,  ce  ne  sera  pas  du  temps  perdu 
pour  vous. 
LEUR  collection  d'articles  est  aussi  complete  que  possible  et  presente  un  assortiment  des  plus 
varies. 

NOS  prix  ont  ete  etablis  avec  soin,  vous  ne  pouvez    manquer    de    les    trouver    avantageux    et 
nous    esperons    que    vous    voudrez    bien    nous  donner   la   faveur  de   vos   ordres,  que   nous 
remplirons   a  votre   entiere   satisfaction. 

L.-H.  Hebert  &  Cie.,  (Limitee) 


-  -  IMPORTATEURS  -  - 

297  et  299  rue  Saint-Paul. 


MONTREAL 


LES  PORTE-OUTILS  "ACRIPPA"  DE  WILLIAMS 


Economisent  considerablement  le  temps  de  la  ma- 
chine a  I'ouvrage;  font  perdre  le  moins  de  temps 
possible  pour  cause  de  reparations  et  necessitent 
moins  de  changement  entre  les  ouvrages. 

Tenus  en  stock  en  un  grand  choix  de  dimensions 
pour  tous  les  ouvrages  faits  a  la  machine,  y  compris 
des  tours,  des  perceuses,  des  raboteuses,  des  Ileuses, 
des  decoupeuses  et  autres  machines  a  bois 

Ecrivez  pour  avoir  notre  brochurette  traitant  des 
outils   pour   machinistes. 

J.    H.   WILLIAMS   &   CO., 

122    Richards    Street,    Brooklyn,    N.-Y. 

Representants  canadlens: 

THE    CANADIAN     FAIRBANKS-MORSE    CO., 

Montreal  et  Quebec. 


La  demande  pour  une  Peintur 
se  mesure  ordinairement  pa 
sa  popularity. 
C'est  pourquoi — 

LA  PEINTURE 


est  pour  vous  une  ligne  prof 

table  a  vendre. 

Ecrivez-nous  pour  notre  prop 

sition  attrayante. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 


A.   Ramsay  $  Son    Compa) 

Fabricants  de  Peintures  et  Vornis  depuis  18' 
TORONTO  MONTREAL  VANCOU ^ 
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Voulez-vous  gagner 
de    Targent    extra  ? 

<ous  vous  en  fournissons  le  moyen.  Nous  payons 
:5c  et  plus  pour  chaque  rapport  relatif  a  la  cons- 
ruction  nouvelle  dans  votre  locality. 

our  gagner  cet  argent,  il  suffit  de  nous  envoyer 
es  renseignements  suivants  concernant  les  projets 
e  construction  dans  votre  region:  1°  Nora  et  adresse 
u  propriStaire  et  de  l'entrepreneur  general;  2°  Cout 
pproximatif  de  la  construction;  3°  A  quoi  est  destine 
edifice;  4°  Les  mat6riaux  a  employer  pour  sa  cons- 
ruction;  5°  Qui  achete  les  matgriaux;  C,"  Si  le 
ravail  est  commence,  a  quel  point  il  en  est. 

"est  la  un  travail   que  chacun   peut   faire   sans   nuire 
ses  affaires  courantes  et  une  source  de  profits  que 
ul  ne  doit  nggliger. 

[( ii  entendu  pour  que  l'information  fournie  ait  de 
i  valeur  pour  nous,  il  ne  faut  pas  qu'elle  nous  ait 
eja  e!6   fournie   d'autre   source. 

'rofitez  de  notre  offre:  elle  est  avantageuse. 

IcLean  Daily  Reports,  Limited 

2  Rue  St-Sacrement,         MONTREAL  (P.Q.) 


>  SANITARY  ODORLESS  CLOSET 


CLOSET 
TWEED 


Sans  odeur  et  sanltaire  necessaire  dans  toute  mnl- 
son  n'ayant  pas  de  connection  d'egout.  Installation 
facile.  Plelne  garantle.  PRIX  BON  MARCHE. 
ECRIVEZ-NOUS. 

BAIGNOIRE    ACIER    EMAILLE 
Corps  fait  d'acier  galvanise  de  premier  ordre,  finl  a 
I'ljerleur  de   trols    couches    de    Pur   Email   Blanc.   Une  baignoire 
attrayante  et  durable   a    un    prix    modeste. 
rivez-nous  pour  plus 
amples   details.  ,»  y 


Tg  Steel  Trough 


A/lachine 
<».,  Ltd., 

T\  ed,   (Ont.) 


Bains  en   acler  —   Haute  qualite  —   Bas  prix. 


jes  de  chaise — Faits  de  trois  placages 

^deles  reguliers 

ous  les  sieges   C.V.C.    sont   faits   du 

iieilleur  materiel,  bien  colles,  d'une 
lie  forme  et  trou6s  avec  soin;  les 
>ins  des  sieges  sont  bien  arrondis, 
i  fiords  poiis,  passea  au  papier  sable 
finis  avec  du  veritable  vernis  & 
mca  d'eglise. 

aites  venir  des  echantlllons  et  com- 
srez-les  avec  ceux  de  n'lmporte 
uelle  autre  marque. 

Canadian  Veneering  Co.,  Inc. 

ACTON   VALE,  QUEBEC 
Distributeurs:    Richardson   &    Bureau,  55  rue 
'  NADA  St-Frs-Xavler,    Montreal. 


deSciesdelivjs 


c 


2 


C 
C 


iquons  tciutes  especes  de  Scies  Circulates  h  dents  solides 
•  ii-iii s   rapportees,     Quel  que  soit  le  g'enre  de  Scies  que  vous 
•  /..  nous  pouvona  voua  les  faire. 
Repai  1 1  ioi  lea  telles  que: 

Vieillea  Scies,  k  dents  Bolides,  converties  en  dents  rapportees,  ou  a 
converUea  en  dents  solides. 
au   feu   r£par6es  a  neuf.   a  dents  solides.   ou   &  dents 
rappoi 

ta  el   Sections  de  Scies  SIMONDS  et  R.  HOE. 
Demandez  nos  prlx  avant  de  placer  vos  commandes  ailleurs. 

LA   MANUFACTURE   DE   SCIES   DE    LEVIS 

LEVIS,   QUE. 


Quincaillerie    de    toute    sorte 

TOUJOURS  EN  STOCK 

Une    attention    toute    speciale    est    portee    aux    comman- 
des  recues   par   la    poste   ou  par  telephone. 

THOS.   BIRKETT   &   SON   CO., 

LIMITED 

Marchands   de   Quincaillerie   en    Gros 

OTTAWA,  -  -  -  CANADA 

Telephone     QUEEN'S     859 
"  "  189 


Notre   stock   important   de    Boulons 

de  Voitures  et  de  Machines,  et  d'E- 

crous,  Rivets,  Noix  et  Rondelles  de 

Carrosseries,      vous        assure      une 

cution    et    un    envoi    rapide    de 

vos    commandes.     Nos    qualites    et 

prix  plalsent  a  tout  le  monde. 

LONDON     BOLT    &     HINGE    WORKS 

London,    Canada. 
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Berthierville 

Succursale    de   la   Banque    d'Hoche- 
laga,   $25,000.   Le  contrat  a  ete  accor- 
ds et  les  travaux  doivent  commencer. 
Cap   de   la    Madeleine 

Poste  de   pompiers  de   $10,000   pour 
le  conseil   municipal.  L'architecte  Ju- 
les   Caron,    69    St.-Frs.-Xavier,    Trois- 
Rivieres,  est  a  preparer  les  plans. 
Huntingdon 

Succursale    de    la    Merchants    Bank 
of    Canada,    $20,000.      Les    fondations 
viennent   d'etre   commenc^es. 
Laval   des   Rapides 

Sechoir  a  tabac  de  $2,500  pour  Me- 
deric    Martin,    M.P..    929    rue      Logan 
est.  Les  fondations  sont  commenc^es. 
Longue-Pointe 

2  fabriques  pour  la  Montreal  Loco- 
motive Works  Ltd.,  145  rue  St-Jac- 
ques. 

Montreal 

Reparations  a  un  magasin  et  a  une 
residence,   $4,000,   pour  J.   M.   Duff. 

Modifications  a  2  magasins  et  resi- 
dences, $6,000,  246  rue  Ste-Catherine 
est  pour  Reeves  et  Gratton,  83  rue 
Craig  ouest. 

Deux  residences  semicietachees, 
$18,000,  sur  l'avenue  Grosvenor,  No- 
tre-Dame  de  Grace,  pour  J.  H.  Hand. 
4865  rue   Sherbrooke  ouest 

2  residences  demi-detachees,  $15,- 
000  sur  l'avenue  Easton,  pour  John 
McGregor,  511  rue  SteCatherine 
ouest. 

5  residences  sur  l'avenue  Vendome, 
Notre-Dame  de  Grace,  pour  C.  E. 
Blackwell,  4184  rue  Ste-Catherine 
ouest.  Le  proprietaire  fera  tout  le 
travail  a  la  journey  et  il  a  besoin  de 
certains  materiaux. 

Cottage  de  $4,400  sur  l'avenue  May- 
fair,  Notre-Dame  de  Grace,  pour  J. 
R.   McWinnie. 

2  residences  demi-detachees,  $15.- 
000,  sur  l'avenue  Strathern,  Montreal 
ouest.  pour  Thos.  Hall,  14  rue  des 
Jur6s. 

Cottage  de  $8,000  sur  l'avenue  Ven- 
dome, Notre-Dame  de  Grace,  pour  D. 
Farrell,   605  avenue  Lansdowne. 

2  cottages  de  $10,000  chacun,  che- 
min  de  la  Cote  St-Antoine,  pour  D. 
Farrell,   605  Lansdowne. 

2  cottages  Duplex.  $11,000  sur  le 
boulevard  Decarie,  Notre-Dame  de 
Grace,  pour  P.  Blais,  17  rue  Botrel. 
Le  travail  sera  fait  a  la  journee.  Les 
materiaux    sont   achetes. 

3  residences    (3  plain-pieds  chacun) 

•  $15,000  sur  la  rue  St-Viateur  est,  pour 
la  succession  Ed.  Roy,  470  Pare  La- 
fontaine. 

Bain  public  a  Rosemont,  pour  le 
conseil  de  ville.  Les  travaux  doivent 
commencer  bientot. 

3  residences  (4  plain-pieds  chacun) 
$15,000,  sur  la  4me  avenue,  Viauville, 
pour  Alfred  Leclaire,  188,  4me  ave- 
nue,  Viauville. 

2  fabriques  de  fer  architectural, 
$75,000  pour  la  Dupre  Iron  Works  Co., 
Ltd.,    15    Boulevard    St-Laurent. 

6  plain-pieds  sur  l'avenue  Girouard, 
Notre-Dame  de  Grace,  pour  Jv  H. 
Hand,  4865  rue  Sherbrooke  ouest. 

Residence  (2  plain-pieds),  $6,000 
sur  l'avenue  Hampton,  Notre-Dame  de 
Grace  pour  E.  Chaloner,  212  Beacons- 
field.    Le    proprietaire    accordera    des 


sous-contrats.    et    il    a   besoin    de    cer- 
tains  materiaux. 

Modifications  a  une  ecole  (paroisse 
St-Jacques),  angle  des  rues  St-Hubert 
et  Cherrier,  pour  la  commission  des 
Ecoles  Catholiques,  87  rue  Ste-Cathe- 
rine est.  Le  travail  sera  fait  a  la 
journee. 

Appartement  pour  14  families.  $25,- 
000  sur  la  rue  Sherbrooke  ouest.  No- 
tre Dame  de  Grace,  pour  le  Dr  G.  A. 
Belanger.  angle  clu  boulevard  St- 
Laurent   et  la  rue   Rachel. 

2  residences  ( 2  plain-pieds  chacu- 
ne).  $5,000  chacune  sur  l'avenue  Or- 
cliari,  Notre-Dame  de  Grace,  pour  E. 
Maurice.  9  avenue  Harvard.  Le  tra- 
vail sera  fait  a  la  journee. 

Co  tage  de  $4,000  sur  la  rue  Mariet- 
te,  Notre  Dame  de  Grace,  pour  G.  E. 
Berube.  155  Jeanne  D'Arc.  Le  pro- 
prietaire achetera   des  materiaux. 

Erasserie  de  $60,000,  624  boulevard 
St-Laurent,  pour  la  National  Brewe- 
ries   Ltd.,    36    Carre    Chaboillez. 

Residence  detachee  de  $12,000  sur 
l'avenue  Western.  Westmount.  pour 
C.  J.  Brown  Co..  4233  rue  Ste-Catheri- 
ne ouest. 

Residence  (2  plain-pieds)  sur  l'ave- 
nue Hampton,  Notre-Dame  de  Gra- 
ce, pour  E.  Chalone,  212  Beaconsfield. 

2  residences,  (4  families)  $60,000 
chacune,  sur  l'avenue  Old  Orchard, 
Notre-Dame  de  Grace,  pour  U.  Beau- 
pre,  661  rue  St-Paul  ouest. 

Additions  a  un  edifice  a  bureaux 
(immeuble  Sommer),  $100,000.  rue 
Mayor,  pour  A.  Sommer,  37  rue  Ma- 
yor. 

Additions  de  $60,000  a  une  fabri- 
que,  rues  de  Normanville  et  de  Fleu- 
rimont,  pour  la  Macfarlane  Shoe  Co  , 
Ltd.,    61   rtie    Normanville. 

6  residences  sur  la  rue.  Cartier, 
pour  J.  H.  Demers,  4932  rue  Sherbroo- 
ke ouest.  Les  materiaux  ne  sont  pas 
encore  achetes.  Les  travaux  commen- 
ceront  dans  deux  semaines.  Brique 
de  construction  a  vendre. 

Additions  a  un  magasin.  $20,000, 
angle  Sherbrooke  et  avenue  du  Pare, 
pour  James  Morgan,  270  rue  Sher- 
brooke ouest. 

Residence  i2  plain-pieds).  $5,000, 
pour  P.  Lebeau  et  Freres,  1014  ave- 
nue Henri- Julien.  Tout  le  travail  sera 
fait  a  la  journee.  Les  proprietaires 
sont  sur  le  marche  pour  des  mate- 
riaux   de   construction. 


6  residences  de  $9,000  sur  la  rt 
Cartier  pour  R.  Cloutier,  10  Wm.-D 
vid. 

3  residences  de  $5,000,  sur  le  bo 
levard  Rosemont,  pour  S.  A.  Dubu 
25   rue   Dandurand. 

Residence  de  $7,0000  sur  Tavern 
Willow,  Westmount,  pour  C.  J.  Brov 
Co.,   4263   rue   Ste-Catherine  ouest. 

Ecole   pour  la   paroisse     St-Arser 
$25,000  pour  le  compte  de  la  comm 
sion  des  ecoles  catholiques.  sur  la  r 
Forsythe.    On    achetera   des   si 
des   pupitres. 

Ecole    de    $120,000    sur    la   rue 
Convent,    paroisse   de   St-Thomas  <1 
quin,    pour    le    compte   de   la   i 
sion    des    Ecoles    Catholiques. 
Ste-Catherine  ouest. 

Reparations  a  une  residence,  $4.0 
sur  le  boulevard  Gouin,  pour  Alb 
Prevost,    410   rue   St-Denis. 

Fabrique    de     $44,000,    1010    aver 
Bennett,   pour  la   United   Shi 
aery. 

Cottage  de   $10,000,  1548  chemin 
la  Cote  des   Neiges,  pour  A.  Degui 
Arehitecte,  L.  R.  Montbriaiul,  230 
St-Andre.     Tout  le  travail  sera  fai 
la   journee. 

Magasin  et  entrepot  de  $60,000, 
gle  de  l'avenue  Laurier  et  de  la   ! 
Clarke,    pour   J.    H.    Laing.   10  ave 
Laurier   ouest. 

Garage  public  de  $120,000 
Catherine   et   avenue   Wood,  pi 
Montreal    Arena    Co.    Preside 
Sheppart,    368    avenue    Wood,     W- 
mount.    Arehitecte:     J.    S.     Arc 
314   rue   Dorchester  ouest. 

Fabrique    de   chaussures   de  $85 10 
sur    l'avenue    Aird    pour     la    'I 
Shoe   Mfg.    Co..   331   rue  De  Mo 
est. 

Pointe-aux-Trembles 

Extension  a  une  fabrique  ($45.1 
nour  la   Canadian  Footwear. 

S    co;tages    entre    $3,000 
pour   la   Canadian    Nursery  Ltd.    I 
travaux  doivent  commencer  bient  J 

Ste-Anne  des   Monts. 
Eglise  et   sacristie  de  $139 
la  paroisse.  Cure:    Rev.  Arthur  RjJ 
Arehitecte,  Thomas  Raymond,  431 
Caron,   Quebec. 

3t-Hyacinthe 

Edifice  de  $15,000  pour  les 
de  l'Ouvroir  Ste-Genevievre. 
St-Antoine. 


PRECISION       REMINGTON 
UMC    EST   CELEBRE 

L'homme    qui    insiste   sur   le   SI 
dans  son  tir  est  un  client  tout  prepart 
pour  le   Remington  UMC.     11  n'est  pas 
lent    a.    voir    les    nombreux    points   d( 
superiority  de  la  carabine  k  repetition 
a    6   coups    Remington    UMC   ou   de  In 
carabine   a   5   coups   se   chargeant   ai 
tomatiquement.    Et  il  ne  veut  pas  au 
tre  chose  que  des  metalliques  Remins 
ton   UMC    (plus  de  450  vari6t£s). 
Tous  les  marchands  de  gros  les  ont. 
REMINGTON    UMC 

OF    CANADA,     LIMITED 


Windsor,  Ont. 


REMINGTON 
UMC 
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MARCHE  DE  MONTREAL 
Mercredi  soir,  le  13  aout  1919. 
II  y  a  eu  au  cours  de  la  semaine, 
plusieurs  importants  changements  de 
prix.  La  plupart  s'appliquent  aux  li- 
gnes  rggulieres.  Plusieurs  lignes  de 
soupapes  ont  subi  une  avance  par  un 
changement  des  escomptes.  Les  fers 
a  repasser  ont  monte  de  5%.  Les  ou- 
tils  de  la  marque  Miller  sont  a  la 
hausse.  Les  reveille-matin  aussi  ont 
subi  des  avances  de  meme  que  les 
poulies  a  chassis.  Le  graphite  a  mon- 
te de  47J/2  a  50c  la  livre.  Les  machi- 
nes a  laver  se  vendent  plus  cheres, 
de  meme  que  les  manches  d'outils 
dont  le  prix  a  ete  augmente  de  10%. 
Les  vis  en  fer  et  en  cuivre  avec  tete 
ronde  et  plate  sont  a  la  hausse.  Tou- 
tes  les  lignes  de  cadenas  sont  actuel- 
lement  sur  une  base  plus  elevee.  Les 
poeles  et  les  ranges  sont  tres  fermes 
et  des  avances  seront  faites  probable- 
ment  dans  un  avenir  tres  rapproche. 
Le  ferblanc   est  a   la    hausse. 

Le  prix  du  cable  a  subi  un  declin 
important.  Le  Manille  a  baisse  de  2c, 
tandis  que  le  sisal  se  vend  actuelle- 
ment  25c,  soit  un  declin  de  2(/2c.  Les 
jobbers  sont  tres  satisfaits  des  con- 
ditions du  commerce. 

LES  REVEILLE-MATIN  PLUS 
CHERS;  DE  MEME  QUE  LES  CRICS 
A  VIS 
Reveille-matin,  Cries,  Poulies. — Des 
avances  sont  annoncees  sur  les  re- 
veille-matin. Les  nouveaux  prix  pour 
les  Big  et  Baby  Bens  sont:  $3.20 
chacun;  America,  $1.40;  Lookout, 
$1.75;  Ironclad,  $2.27;  Sleepmaster, 
$1.84.  Dans  certains  cas  cette  avance 
est  de  10%  et  dans  d'autre  de  5  pour 
cent. 

Les  cries  a  vis  (Jack  screws)  sont 
a  la  hausse.  Quelques-uns  des  prix 
sont  les  suivants:  V/2  pouce,  la  douz. 
$33.60;  V/2,  $46.50;  1%,  $68;  2,  $90; 
2' 4,  $132;    et  2|/2,  $160. 

Les  poulies  a  chassis,  No  9,  ont 
monte  de  59c  a  65c  la  douzaine,  et  le 
No  12,  de  62i/2c.  a  69c. 
LES  MANCHES  DE  CISEAUX  A  LA 
HAUSSE;  LES  OUTILS  AUSSI. 
Manches,  outils.  —  Des  avances 
s'elevant  approximativement  a  10% 
sont  en  vigueur  pour  les  manches  de 
ciseau.  Cette  hausse  s'applique  aux 
ciseaux  a  virole  et  a  douille.  Les  ou- 
tils de  la  marque  Millers  ont  egale- 
ment  monte.  Cette  hausse  est  d'envi- 
ron   10  pour  cent. 

LES    MACHINES     A    LAVER     PLUS 
CHERES;    LES  VIS  AUSSI 
Machines  a   laver,  vis  a   machine. — 
Les  prix  des  machines  a  laver  ont  ete 


augmentes  par  un  changement  des  es- 
comptes. Les  anciens  escomptes  de  30 
et  10  pour  cent  sont  remplaces  par 
d'autres   de   30   et  5   pour  cent. 

Les  vis  a  machine,  a  tete  ronde  et 
plate  sont  maintenant  sur  la  base  de 
37'/2  et  10  pour  cent.  Le  nouvel  es- 
compte  pour  le  cuivre  de  la  meme 
classe  est  de  30  pour  cent. 
L'HUILE  SANS  CHANGEMENT;  LA 
GAZOLINE    SE    VEND    BIEN. 

Huiles,  Gazoline. — Un  mouvement 
stable  de  I'huile  continue  et  il  y  a  une 
tres  bonne  demande  pour  I'huile  de 
charbon.  La  base  reste  sans  change- 
ment avec  des  prix  variant  de  21c  a 
24c  le  gallon,  suivant  la  qualite.  La 
gazoline  se  vend  bien,  aussi,  et  la 
qualite    ordinaire    est    cotee    a    33c. 

LE     CABLE     MANILLE     BAISSE     DE 
2c;    LE  SISAL  DE  2'  2c. 

Cable  et  cordage.  —  Un  declin  de 
deux  cents  est  maintenant,  en  vi- 
gueur sur  le  manille  pur  qui  est  cote 
dans  le  moment  a  32c  la  livre;  I'an- 
glais  ou  le  Beaver  est  cote  a  28c.  Le 
sisal  est  cote  a  25c,  soit  un  declin  de 
2'/2c  la  livre.  Le  Lathyarn  est  aussi 
sur  la  base  de  25c,  soit  une  reduction 
de  2(/2c.  Les  affaires  n'ont  pas  ete 
considerables;  elles  sont  plutot  tran- 
quilles  pour  la  saison. 
LES  POELES  PEUVENT  MONTER; 
LES  ACCESSOIRES  SE  VEN- 
DENT   BIEN. 

Poeles  et  accessoires.  —  Le  mou- 
vement des  poeles  et  des  ranges  a  ete 
bon.  II  y  a  egalement  un  nombre  con- 
siderable de  commandes  pour  livrai- 
son  d'automne.  Les  tendances,  en  ce 
qui  concerne  les  prix,  sont  fermes  et 
un  manufacturier  predit  que  le  cout 
de  la  fabrication  exigera  une  revision 
dans  les  prix  de  vente.  Le  cout  de  la 
main-d'oeuvre    ne    cesse    d'augmenter. 

Les  divers  accessoires  se  sont  bien 
vendus  et  le  mouvement  est  satisfai- 
sant   pour   la   saison. 

LES  CLOUS  SE  VENDENT  BIEN 
ET  LA  BASE  EST  FERME. 

Clous  et  broche.  —  Les  marchands 
de  gros  font  rapport  que  les  clous  de 
broche  se  vendent  bien  et  que  Ton 
n'a  pas  a  se  plaindre  du  volume  des 
affaires.  La  base  est  maintenue  a 
$4.75  le  baril  pour  les  clous  de  bro- 
che et  les  clous  decoupes. 
LE  METAL  EN  BARRES  SE  VEND 
TRES   BIEN. 

Fer  et  acier.  —  II  y  a  un  fort  mou- 
vement du  fer  et  de  I'acier  en  barres. 
Le  commerce  de  I'ete  a  ete  ce  qu'en 
attendait      le    commerce    et    les      prix, 


bien  que  sans  changement,  sont  ca- 
racterises  par  un  ton  qui  va  probable- 
ment   se    maintenir. 

Acier  doux 3.75 

Acier   a   machinerie,   fini   fer    .  3.80 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils   Black  Diamond, 

la   ib 0.22 

Acier     fondu     Black     Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer    ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffine\  les  100  lbs   ...    .  4.75 

LES  TENDANCES  PLUS  FERMES 
SUR  LES  DIVERSES  TOLES 
Feuilles  et  plaques.  —  Bien  que  le 
mouvement  n'ait  pas  ete  considerable, 
II  y  a  eu  de  bonnes  affaires  de  faites. 
Par  suite  des  tendances  plus  fermes 
des  marches  exterieurs  les  prix  sont 
plus  fermes  et  ils  pourraient  monter 
avant  longtemps.  Plusieurs  croient 
que  les  prix  actuels  sont  les  plus  bas 
que  Ton  puisse  avoir. 

Nous   cotons: 

T61e  noire  en   feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre  10 5.50     6.25 

Calibre  12 5.55    6.311 

Calibre  14 5.6O     6.36 

Calibre  16 5.70    6.50 

Calibre  18-20    ....  .;  26     6 

Calibre  22-24 6.30     5AQ 

Calibre  26 6.35     6.50 

Calibre  28 6.65     7.00 

T61e  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 8.35     9.25 

Calibre  28 8.30     8.85 

Calibre  26 s  50 

Calibres   22  et  24    .    .    .    .   7  70     8  35 

Calibre  16 7.50     8.00 

Calibre  IS 7.50    s.35 

Calibre  20 7.30    s.OO 

Note:   —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LA  SOUDURE  PLUS  CHERE 
Soudure,  produits  du  plomb.  —  Des 
avances  sont  en  vigueur  pour  la  sou- 
dure. Ces  hausses  s'elevent  a  environ 
IJ/^c  la  Ib.  La  cause  immediate  de 
cette  hausse  e'est  ('augmentation  du 
prix  du  ferblanc.  II  n'y  a  pas  de  chan- 
gement dans  le  prix  des  produits  du 
plomb,  mais  il  faut  prendre  note  qu'un 
escompte  de  10  pour  cent  sur  les  prix 
cotes  ici  s'applique  sur  le  tuyau  de 
plomb. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12* 

Rebuts  de  plomb 0.13* 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 

15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0  13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3A  la  lb., 

pied  carr<§,   la   lb.    .    ."  0 124 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8   lbs, 

pied  carre- 0.09J 
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Feuilles   couples,   %c   extra   et 
feuilles   couples   a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,   garantie,   la  lb.    .    .    .     0.37 
Soudure,    strictement,    la    lb.    .     0.32?, 
Soudure,   commerciale,   la   lb.    .      0.31  J 
Soudure.    wiping,    la    lb.    .     .     .     0.29J 
Soudure  a  broche   (No  8)  — 

40-60 0.36 

45-55 0.39 

50-60 0.41? 

Zinc  en  feuilles,  casks    ....     0.17 

Zinc  en  lots  brises 0.18 

LE  FERBLANC  EST  PLUS  CHER; 
L'ANTIMOINE  PLUS  FORT. 
Metaux  en  lingots.  —  Les  prix  pour 
la  semaine  sont  une  avance  sur  le 
ferblanc  et  un  affermissement  du 
prix  de  I'antimoine,  localement.  En 
general,    le   commerce    est   tranquille. 

Cuivre.  —  Comme  nous  le  disions, 
la  semaine  derniere,  il  y  a  eu  un  ar- 
ret dans  le  changement  de  prix  et 
aucune  avance  n'a  ete  enregistree.  La 
base   ici   reste  a  27c  et  28c   la   livre. 

Ferblanc.  —  Bien  que  le  marche 
soit  plutot  tranquille,  le  prix  de  Lon- 
dres  a  de  nouveau  augmente.  En  sym- 
pathie  avec  cette  hausse,  les  cota- 
tions  locales  ont  avance  a  60c  et  62c 
la    livre. 

'  Plomb.  —  Les  prix  ont  ete  mainte- 
nus  sur  la  base  plus  haute  atteinte 
recemment,  mais  les  affaires  ont  ete 
tranquilles.  Localement,  il  n'y  a  pas 
de   changement.   Prix,  7%c   la    livre. 

Antimoine.  —  Bien  que  les  marches 
exterieurs  soient  plus  tranquilles,  les 
prix  se  sont  affermis  un  peu  locale- 
ment a   11c   la   livre. 

Aluminium.  —  Peu  d'affaires  ont 
ete  faites  sur  la  base  de  35c  la  livre. 

Fer  en  gueuse.  —  Les  prix  se  sont 
affermis  aux  Etats-Unis  et  Ton  rap- 
porte  un  commerce  actif.  Le  prix  lo- 
cal peut  monter,  mais  il  est  encore  a 
$48  la  tonne. 

LA    PEINTURE 

Les  caracteristiques  de  la  semaine 
ont  ete  une  avance  de  5c  sur  I'huile 
de  graine  de  lin  et  une  autre  de  15c  a 
28c  le  gallon  sur  la  terebentine.  Le 
mouvement  de  I'huile  est  leger  et  il 
n'y  a  pas  de  grosses  ventes  de  tere- 
bentine. Les  prix  vont  tout  probable- 
ment  monter  par  suite  de  la  difficul- 
te  que  Ton  a  a  s'en  procurer  dans  le 
Sud.  Le  commerce  de  la  peinture  est 
tres  satisfaisant  et  les  perspectives 
sont  bonnes  pour  un  commerce  d'au- 
tomne  qui  sera  dans  la  moyenne. 
UNE  AVANCE  DE  5c  SUR  L'HUILE 
DE    GRAINE    DE    LIN. 

Huile  de  graine  de  lin.  —  Une 
avance  de  5c  le  gallon  a  ete  faite 
cette  semaine  et  la  base  est  encore 
nominale.  Bien  que  la  demande  ne 
soit  pas  considerable,  I'huile  se  vend 
assez  bien.  Les  marchands,  en  gene- 
ral, commandent  ce  qu'il  leur  faut 
pour  les  ventes  immediates,  mais  pas 
plus. 


La  perspective  est  encore  vers  le 
maintien  des  prix  eleves  et  Ton  ne 
s'attend  pas  a  des  declins.  Les  arri- 
vages  de  graine  sont  tres  limites  et 
la  base  sur  le  lin  de  juillet  a  evolue 
autour  de  $6.25,  cette  semaine. 
Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 


1  a     4  barils 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 

5  a     9  barils 

LA    TEREBENTINE    MONTE 


3.05 


.      3.07?. 

A   $2.10 
la  tere- 


Terebentine.  —  Le  prix  de 
bentine  a  encore  monte.  El  le  est  co- 
tee  cette  semaine  a  $2.10.  Cette  avan- 
ce est  due  a  la  rarete  des  approvi- 
sionnements,  et  il  n'est  pas  probable 
que  la  situation  s'ameliore  sous  ce 
rapport.  Le  marche  d'outre-mer  ab- 
sorbe  une  grande  partie  des  appro- 
visionnements  du  sud  et  il  faut 
payer  le  prix  si  I'on  veut  avoir  des 
approvisionnements.  La  demande  est 
limitee. 

Terpentine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils    . 2.10 

Par  petits  lots 

(Empaquetage  extra) 

LE     MASTIC    SE     MAINTINT; 
AVANCE    IMMINENTE 

Mastic.  —  Aucune  avance  n'a  en- 
core ete  faite  sur  le  mastic,  mais 
comme  le  disait  un  manufacturier, 
elle  va  se  produire  d'un  moment  a 
I'autre.  La  fabrication  du  produit 
avec  le  prix  paye  actuellement  pour 
I'huile,  exige  une  hausse  et  I'on  s'at- 
tend a  ce  qu'elle  se  produise.  En  at- 
tendant les  prix  suivants  sont  en  vi- 
gueur: 

Nous   cotons: 
Mastic    Standard: 

Au- 

des- 

sous 

5  1       del 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils   .....   $5.00  $5.25  $5.60 

En  V2  barils  ....      5.15     5.40     5.75 

Par  100  livres  .    .    .     5.85     6.10     6.45 

Par  25  livres   .    .    .     6.10     6.35     6.70 

Par  12%  livres    .    .     6.35     6.60     6.95 

En  boites  3  et  5  lbs     8.10     8.35     8.70 

En  boites  2  et  3  lbs     8.60     8.85     9.20 

En  caisses  100  lbs.     7.15     7.40     7.75 

LE    BLANC    DE    PLOMB    DANS 
L'HUILE    DANS   UN   MARCHE    FORT 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  —  Un 
ton  tres  fort  caracterise  le  marche 
local.  On  parte  d'avance  dans  les  cer- 
cles  de  la  peinture  et  le  ton  du  plomb 
en  saumon  a  Pexterieur  et  les  mar- 
ches locaux  indiquent  que  des  avan- 
ces  seront  faites  dans  un  avenir  tres 
rapproche.  Le  mouvement  dans  le 
moment  est  leger,  et  cela  a  ete  une 
des    raisons    pour    le    delai    dans      les 


changements.  Le  prix  du  blanc  de 
plomb  ordinaire  est  de  $15.50  les  100 
livres  en  lots  de  5  tonnes;  $16  en  lot 
d'une  tonne  et  $16.35  en  plus  petites 
quantites. 

LE    COMMERCE    DE    LA    PEINTURE 
MELANGEE    A    ETE    ACTIF. 

Peintures  et  specialites.  —  Le  mois 
d'aout  n'est  pas  considere  un  mois 
actif  pour  la  vente  de  la  peinture  et 
des  specialites,  mais  cependent  il  y 
a  eu  quand  meme  un  fort  mouve- 
ment —  aussi  considerable  que  celui 
auquel  I'on  s'attendait,  et  pour  cer- 
taines  lignes  il  a  depasse  les  atten- 
tes.  Le  ton  est  ferme  pour  tous  les 
produits  et  les  marchands  vont  pro- 
bablement  faire  de  belles  affaires  cet 
automne,  a  en  juger  par  les  comman- 
des    et    les    rapports    recus. 

PEINTURES 
Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquidebronze. 

Liquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 

Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d 'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres  0.09} 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09$ 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09} 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  bruise,  No  1,  100 

livres 0.9  J 

Terre  de  Sienne  brulee,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,  100  livres.  0.12     0.14 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres    0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    V6nitien,    brillant 

sup^rieur   .  =    .  .■ 0.07     0.09 

Rouge  V6nitien,  No  1 0.05 J 

Noir  fin,  pur  sec 0.09 J 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  .  .0.05 J  0.06 

Ochre  blanche,  barils ~0.03} 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..   0.06     0.10} 

Ochre  frangais,  barils 0.08 

Ochre   sapin,    100   livres    ..0.07     0.08 

Rouge  Super  Magnetic 0.03} 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
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COULEURS  A   L'HUILE   PURE 

bottes  d'une  llvre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  francais,  pur0.25     0.28 

Verts,  purs 0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 100 

Bleu  de  Chine 10° 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre  d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite ?7.47i 

Albagloss 4.02i 

Colle. 

Colle  All-Round  Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 

Vitre  Simple     Double 

epais-      epais- 

Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessus  de  25  ..   ..$16.80     $22.90 

26  a  34 17.80       24.85 

35  a  40 18.35       26.40 

41  k  50  23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101al05 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 

Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

f.o.b.  Montreal,  Toronto,  London, 
Hamilton. 


Glaces 


Chaque 


Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 115 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces  de   101   a   110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 


Clous  de  vitriers. 

Recouverts    zinc,    $1.45   les   douze    pa- 
quets  de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .     .  16.00  16.35 

Crown,  pur 16.00  16.35 

Ramsay,  pur 16.00  16.35 

Green  Seal 16.00  16.35 

Moore,  pur 16.00  16.35 

Tiger,  pur 16.00  16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .    .  16.00  16.35 

Elephant,   veritable    .    .  16.50  16.85 

Red  Seal 16.00  16.35 

Decorators,  pur  \    .    .    .  16.00  16.35 

O.  P.  W.  anglais  ....  16.20  16.55 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de  5  tonnes,   moins   10%, 

Vert   de   Paris 

En   barils,  environ   600  lbs    .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48} 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,    plancher-vestibule 4.55 

Minerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  6gyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Moore,  peinture  de  plancher  ..   ..3.85 


Moore,  Sani-flat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..   ..4.30 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C. PC.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,    k    plan- 
cher   3.75 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.60 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.80 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  k  plan- 
cher   4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor   ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.95 

Mellotone.  couleurs 3.60 

Sanitone.  blanche 3.60 

Maple   Leaf,   blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  k  plancher 4.00 

Pearcy,  preparees,  blanches   ..    ..4.25 
Pearcy,  preparees.  couleurs   ..    ..4.50 
fob.  Montreal.  Toronto. 


Shellac. 

Blanc  pur,  gall    . 
Orange  pur.  gall. 


6.55 
.;  05 


Si     vous    eprouvez     quelque 
embarras    dans    vos    achats 

CONSULTEZ 

les  Annonces  du 

PRIX   COURANT 

et    ecrivez    aux    annonceurs 


Cloture  a  volailles  'Peerless  Perfection' 


■zz 


i  ..  cod   initial  d'une  bonne  cloture  est  une 
«lle  au-dessua  do.  celui  dune  cloture  commu 
bon  marche —  n'exige  pas  plus  de  travail  et  donne 

plus  'u^ustaetic.n     UNE   VRAIE  CLOTURE-PAS 
UN    TREILLIS.   —   Solidetnent    laite   et    espaceS   rap- 

proches    dormant  une  barrlere  complete  contre  le 
betall  ei   les  volailles.    Haut  et  bas  en  broche  No  9       flls 
interim  flu  No  13  — faite  d'apres  le  procede  Open 

Hearth  reeonnu  le  meilleur  apres  un  US  que. 

Demaridez  des  ements  sur  nos  clotures  de     - 

ferine  et   d'ornemeutation.    Kerivez  aujounl  liui 

pour  avoir  le  catalogue.  Paltes-le  Lmmeoia- 
tement.     11  est  gratis  sur  deniande. 
THE   BANWELL-HOXIE  WIRE 
FENCE   CO..    Ltd. 
Winnipeg,    Man.  Hamilton.  Ont.    ^sf 
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Ne  dites  ni  Oui  ni  Non  avant 
D'avoir  lu  cette  Brochurette 


IL  s'agit  d'un  systeme  dont  le  but  est  d'augmen- 
ter  la  vente  des  £tuis,  des  batteries  et  des 
ampoules  Eveready  par  une  cooperation 
active  et  soutenue  avec  les  marchands  de  produits 
Eveready.  II  ne  vous  en  coCttera  rien  pour  profiter 
de  ce  systeme — vous  n'avez  qu'a  penser  a  vos  inte- 
rets  et  a  donner  votre  cooperation,  car  autrement 
vous  ne  pourrez  profiter  du  succes  de   ce  systeme 

Le  systeme  comporte  trois  anndes  de  publicity 
continuelle  et  de  travail  pour  activer  les  ventes 
durant  tons  les  niois  de  l'ann6e  niais  avec  des 
efforts  redoubles  aux  saisons  durant  lesquelles  les 
ventes  ont  une  tendance  a  diminuer. 

C'est  un  systeme  qui  a  pour  but  d'augmenter 
constamment  les  ventes   en   persuadant  ceux  <i ui 


EVEREADY 


emploient  les  Eveready  Daylo  par  des  moyens 
surs  et  naturels  en  leur  montrant  plus  de  facons 
d 'employer  les  Daylos  et  en  leur  expliquant  com- 
ment obtenir  un  maximum  de  service  et  de  satis- 
faction des  Batteries  Eveready  Tungsten  et  des 
lainpes  Eveready  Mazda. 

Vous  pouvez  adopter'  ce  systeme  maintenant  ou 
plus  tard,  mais  les  marchands  qui  s'en  font  les 
adeptes  a  present  s'assurent  une  avance  des  le 
depart  sur  ceux  qui  hesitent. 

Ecrivez-nous  immediatement  pour  avoir 
la  brochurette  qui  explique  en  detail  le 
systeme  de  3  ans  Eveready. 


Canadian  National  Carbon  Company 

Limited 
Dept  211 

Toronto,  Ontario 


year  plan 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


LE  PRIX  COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,   Finance,   Industrie,   Assurance,    Etc. 


EDITEURS 

Compagnie   de   Publication   des   marchands-detaillants 

du  Canada,  Limitee, 

Telephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

Bureau  de  Montreal:    EDIFICE    DANDURAND. 

Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00  i 

Canada $2.50  | 

Etats-Unis $3.00  , 

Union  postale,  frs.  .    .    .    20.00  | 

Circulation  assermentee  et  auditee  par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


ABONNEMENT 


PAR    AN. 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a   Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE    PRIX   COURANT",   Montreal. 


Fonde  en  1887. 
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Bienvenue  a  Son  Altesse  Royale  le  Prince  de  Galles. 


r\ 


\J 
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Son  Altesse  Royale  le  Prince  de  Galles  tou- 
chera  la  terre  canadienne  aujourd'hui  meme  a  Ha- 
lifax et  toute  la  population  du  Dominion  s'apprete 
a  lui  faire  une  reception  enthousiaste  comme  au 
plus  gracieux  et  au  plus  populaire  des  souverains. 

La  province   de  Quebec   ne   manquera  pas   de 


faire  montre  en  la  circonstance  des  qualites  de 
coeur  et  d'esprit  qui  sont  le  propre  de  la  bonne 
hotesse  et  qui  sont  legendaires  dans  notre  bonne 
vieille  province.  Les  maisons  se  pavoiseront,  les 
fenetres  se  garniront  de  visages  accueillants,  les 
bras  s'agiteront  pour  souligner  les  hourras  qui  vo- 
leront  de  levres  en  levres  en  bommage  au  jeune 
prince  qui  vient  nous  visiter,  porteur  des  voeux  de 
prosperity  et  des  remerciements  de  l'Angleterre 
victorieuse. 

Et  c'est  avec  un  sentiment  de  respect  mele  de 
joie  que  nous  saluons  l'arrivee  du  jeune  prince  de 
dalles  dont  le  passage  panni  nous  restera  comme 
un  delicieux  souvenir. 

Ce  jeune  prince,  qui  est  appele  a  gouverner  le 
l>lus  etendu  des  royaumes,  a  subi  les  dures  epreuves 
de  la  guerre  qui  1'ont  rendu  precocement  horame  et 
pendant  ces  quatre  dernieres  annees,  il  s'est  tenu  en 
rapport  continuel  avec  les  troupes  anglaises  et  ca- 
nadiennes,  vivant  avec  elles  l'existence  des  camps, 
ne  dedaignant  pas  de  se  montrer  d'une  camaraderie 
courtoise  dont  l'impression  a  ete  on  ne  peut  plus 
favorable  et  a  marque  d'un  caractere  savoureuse- 
ment  democrate  la  figure  de  notre  estime  Prince 
de  Galles. 

Apres  avoir  vu  de  ses  yeux  sur  les  champs  de 
bataille  d'Europe  la  valeur  de  nos  soldats,  il  a  voulu 
venir  se  rendre  compte  parmi  nous  de  leurs  qualites 
domestiques  et  tout  officiel  qu'il  soit,  son  voyage 
n'en  sera  pas  moins  documentaire  et  instructif  pour 
son  esprit  avide  d'acquerir  des  connaissances  eco- 


i^4^    YENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       Aarmamx 

GREAT  WEST 
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nomiques  a  meme  le  peuple  dont  il  est  appele  tot 
ou  tard  a  devenir  le  suzerain. 

Nulle  personnalite  n'aura  ete  recue  dans  un 
pays  avec  plus  de  sincere  et  franche  affabilite  que 
le  gracieux  Prince  de  Galles,  dont  les  traits  sont 
deja  connus  de  tous,  popularises  qu'ils  ont  ete  par 
la  gravure  et  par  les  photographies  de  guerre  qui 
l'ont  represents  souvent  parmi  les  troupes  cana- 
diennes  en  action.  Sa  haute  silhouette  elegante,  sa 
demarche  degagee  et  son  air  familier  ne  manquent 
pas  de  creer  de  la  sympathie  a  premiere  vue,  et 
c'est  avec  les  plus  chaudes  paroles  de  bienvenue 
que  les  Canadiens-francais  salueront  ce  prince  an- 
glais qui  parle  notre  langue  avec  une  correction  qui 
ne  peut  manquer  de  nous  etre  tres  flatteuse. 


L'INCONSEQUENCE  DE  DEUX  GRANDES 
NATIONS 


M.  John  H.  Gerrie,  le  redacteur  financier  du 
"Bulletin"  de  San  Francisco  qualifiait  recemment 
dans  un  article  d'"inconsequentes"  les  deux  grandes 
nations  que  sont  la  Grande  Bretagne  et  les  Etats- 
Unis.    Et  il  s'expliquait  ainsi: 

"Qu'est-ce  que  vous  en  pensez?  Vous  ne  le 
croyez  pas?  Vous  les  croyez  les  nations  les  plus 
eclairees  ? 

"Elles  le  sont  et  elles  ne  le  sont  pas  ! 

"Dans  certaines  choses  oui!  dans  un  de  ses 
points  vitaux  essentiels,  non  ! 

"Parce  que  la  Grande  Bretagne  et  les  Etats- 
Unis  s'embarquent  dans  la  plus  colossale  concur- 
rence du  monde  avec  de  mauvais  equipement  ! 

"Elles  veulent  saisir  le  commerce  du  monde 
avec  les  mauvais  outils  ! 

"Deux  cent  douze  nations  et  pays  font  affaires 
ensemble  d'apres  le  systeme  metrique  simple  et  pra- 
tique et  universellement  compris. 

"Deux  nations  veulent  faire  affaires  avec  les 
212  autres  d'apres  l'ancien  systeme  allemand,  in- 
commode et  obscur. 

"Ces  deux  nations  surannees,  en  arriere  des 
temps  sont  la  Grande  Bretagne  et  les  Etats-Unis  ! 

"Et  le  systeme  qu'ils  emploient  a  ete  rejete 
comme  sans  valeur  par  l'Allemagne,  il  y  a  un  sie- 
cle! 

"Les  deux  plus  grandes  nations  du  monde  es- 
sayent  de  faire  des  affaires  avec  les  rebuts  de  l'Al- 
lemagne ! 

"C'est  la  sans  aucun  doute  une  manoeuvre  de 
l'Allemagne,  qui  a  lie  un  poids  aux  roues  du  progres 
de  ses  deux  grands  adversaires  commerciaux  et  qui 
pendant  ce  temps  volait  a  la  conquete,  commerciale 
du  monde  sur  les  ailes  d'un  systeme  invente  par  un 
Anglais  —  James  Watt,  en  1783. 

"Songez  a  l'ironie  des  choses:  un  Anglais  don- 
ne  au  monde  le  systeme  decimal  logique  de  mesure 
que  l'Allemagne  adopte  pour  l'acceleration  formida- 


ble de  son  sommerce  et  de  son  pouvoir  d'enrichisse- 
ment  par  milliards  de  dollars.  En  retour  l'Allema- 
gne laisse  sur  la  terre  de  l'Anglais  auquel  elle  doit 
tout  l'ancien  systeme  d'expression  de  quantite  qui 
est  un  terrible  handicap  pour  la  Grande  Bretagne 
dans  ses  entreprises  mondiales. 

"Mais  le  pire  est  ceci: 

"Les  Etats-Unis  suivent  servilement  la  Grande- 
Bretagne  dans  ses  poids  et  mesures  et  les  garde 
tandis  que  tout  le  reste  du  monde,  sauf  ces  deux 
pays,  adopte  le  systeme  decimal  que  tout  le  monde 
comprend! 

"C'est  avec  ce  handicap  formidable  que  les 
Etats-Unis  entrent  dans  le  commerce  mondial.  Dans 
toutes  leurs  transactions  avec  l'Orient,  l'Oceanie, 
l'Amerique  Latine  et  le  reste  du  monde  en  outre  des 
possessions  anglaises,  ils  devront  faire  affaires  avec 
deux  sortes  de  mesures  —  le  systeme  metrique  pour 
satisfaire  a  leurs  clients;  le  systeme  allemand  pour 
se  soumettre  a  l'obstination  de  leurs  propres  manu- 
facturiers.  Mais  cette  obstination  est  calculee  cou- 
ter  a  ces  manufacturiers  dix  millions  de  dollars  an- 
nuellement  en  temps  et  commandes  perdus. 


LE   MERITE  AGRICOLE 


Nous  accusons  reception  d'une  superbe  bro- 
churette  portant  ce  titre  et  publiee  par  la  Commis- 
sion de  l'Exposition  Provinciale  de  Quebec.  On  y 
trouve  de  tres  jolies  gravures  qui  constituent  un 
magnifique  souvenir  de  la  derniere  exposition  pro- 
vinciale de  1918.  La  brochurette  fait  egalement 
l'historique  du  seul  ordre  de  chevalerie  dans  la  pro- 
vince, en  Canada  et  en  Amerique,  et  fonde  en  1890 
par  l'honorable  Honore  Mercier:  "Le  Merite  Agri- 
cole".  D'apres  la  constitution  de  cet  ordre  tout  cul- 
tivateur  laborieux,  econome  et  progressif  peut 
prendre  part  aux  concours  institues  periodique- 
ment.  II  doit  posseder  une  terre  d'au  moins  60  ar- 
pents  en  culture  et  avoir  deja  obtenu  des  prix  dans 
des  concours  de  comtes  pour  les  terres  les  mieux 
sultivees.  Pour  les  fins  du  concours,  la  Province 
est  repartie  en  cinq  grandes  divisions  et  le  concours 
a  lieu,  chaque  annee,  dans  l'une  de  ces  divisions,  a 
tour  de  role.  Les  juges  ne  doivent  s'occuper  que  du 
Merite  Agricole  et  du  travail  des  concurrents.  Le 
laureat  de  la  Medaille  d'Or  (1918)  du  Merite  Agri- 
cole  a  ete  M.  Anselme  Cabana,  de  St-Cuthbert, 
comte  de  Berthier. 


LES  BONNES  ROUTES  AU  JAPON. 


Le  mouvement  des  bonnes  routes  semble  s'ac- 
centuer  au  Japon  et  on  fait  rapport  que  la  ville  de 
Tokio  projette  de  depenser  plus  de  $1,000,000  tres 
prochainement  pour  le  pavage  des  rues.  II  semble 
qu'il  y  ait  la  une  bonne  occasion  pour  les  manufac- 
turiers d'equipement  et  de  materiel  pour  la  cons- 
truction des  routes  d'introduire  leurs  marchandises 
sur  le  marche  japonais. 
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Les  grands  problemes  econo- 
miques. 

Dans  quelies  conditions  s'opere  la  liquidation  de  nos 
stocks  de  guerre.  —  Le  role  de  la  Commission 
des  Achats.  —  Interessantes  declarations  de  Sir 
Hormisdas  Laporte. 


Au  nombre  des  grands  problemes  economiques 
qui  se  poserent  a  la  signature  de  1'armistice,  celui  de 
la  liquidation  de  nos  stocks  de  guerre  compte  parmi 
les  plus  importants.  Pendant  les  cinq  annees  que 
se  poursuivit  notre  effort  militaire,  nous  avions  ac- 
cumule  des  quantites  considerables  de  materiel  de 
toute  sorte.  On  concoit  que  la  paix  etant  faite,  ces 
amoncellements  formidables  de  marchandises  ces1 
saient  d'etre  utiles  et  devenaient  une  charge.  Le 
gouvernement  dut  en  passer  le  prix  de  revient  aux 
profits  et  pertes  et  s'efforcer  a  les  liquider  dans  les 
meilleures  conditions.  La  encore  le  probleme  etait 
difficile  a  resoudre,  car  il  fallait  eviter  de  provoquer 
par  des  offres  en  avalanche  l'avilissement  des  prix, 
il  fallait  surtout  eviter  de  provoquer  une  crise  indus- 
trielle  et  commerciale  qui  eut  aggrave  la  difficulte 
de  la  remise  au  point  de  notre  machine  economique, 
le  passage  du  pied  de  guerre  au  pied  de  paix. 

Comment  s'est  effectu6e  cette  liquidation  et 
quel  en  fut  pour  le  pays  le  pourcent  de  perte?  Nous 
sommes  alles  le  demander  a  Sir  Hormisdas  Laporte, 
qui  etait  sans  conteste  la  personnalite  la  mieux  pla- 
cee  pour  apporter  a  la  curiosite  professionnelle  du 
reporter  du  "Prix  Courant"  les  precisions  indispen- 
sables.  La  chose,  toutefois,  n'allait  pas  sans  diffi- 
culte, car  il  est  connu  que  l'ancien  maire  de  Mont- 
real est  de  ceux  qui  aiment  mieux  agir  que  parler. 
II  estime,  et  peut-etre  n'a-t-il  pas  tout  a  fait  tort, 
que  le  sens  de  ses  actes  se  degage,  net  et  precis,  et 
en  aucun  cas  ne  peut  prefer  a  double  interpretation. 

Dans  la  haute  situation  qu'il  occupe,  Sir  Hor- 
misdas Laporte  est  reste  fidele  a  lui-meme,  comme 
il  le  restera  jusqu'a  la  fin  de  sa  carriere,  deja  longue 
et  tres  belle.  II  est  de  ceux  qui  placent  l'interet  pu- 
blic plus  haut  que  le  leur,  il  est  de  ces  hommes  qui 
consacrent  a  la  chose  publique  le  meilleur  d'eux- 
memes  et  dont  on  devrait  apprendre  les  noms  a  la 
jeunesse,  pour  lui  en  apprendre  le  respect. 

— Je  preside  depuis  1917  aux  travaux  de  cette 
Commission  des  Achats  de  Guerre,  dont  je  fis  partie 
des  1915  et  qui  a  pris  en  1918  la  responsabilite  de 
tons  les  achats  du  gouvernement.  Pour  vous  don- 
ner  une  idee  exacte  de  l'importance  de  sa  tache,  je 
vous  dirai  que  le  ministre  des  Finances  ou  celui  de 
l'Agriculture  n'achete  pas  meme  une  plume-reser- 
voir: il  nous  la  demande  et  nous  l'achetons  pour  lui. 
Or,  pendant  la  guerre,  il  nous  fallut  pourvoir  aux 
besoins  de  toutes  sortes  d'une  armee  de  cinq  cent 
mille  hommes.  II  nous  fallut  commander  longtemps 
a  l'avance  le  materiel  de  guerre  et  aussi  la  laine  en 


Australie,  puisqu'il  faut  environ  un  an  pour  qu'elle 
arrive  aux  magasins  militaires  sous  couleur  d'uni- 
forme.  Lorsque  1'armistice  fut  signe  nous  fumes, 
sinon  pris  par  surprise,  du  moins  surpris  en  plein 
effort  de  guerre,  c'est-a-dire  en  plein  effort  d'accu- 
mulation  de  materiel.  II  nous  fallut  alors  envisager 
la  liquidation  de  ces  stocks  et  aussi  le  renversement 
de  l'enorme  machinerie  que  nous  avions  progressi- 
vement  mise  en  marche.  II  fallait  eviter  ici  meme 
une  crise,  il  fallait  permettre  a  nos  usines  de  conti- 
nuer  a  marcher  en  attendant  que  les  commandes 
normales  du  temps  de  paix  remplacent  les  comman- 
des anormales  du  temps  de  guerre.  II  fallait  aussi 
songer  a  eviter  au  gouvernement  une  perte  qui  eut 
alourdi  encore  le  fardeau  deja  si  lourd  de  la  guerre. 

— Nous  avons  d'abord  annule  les  contrats  en 
cours  en  prenant  comme  principe  que  personne 
n'en  devait  tirer  benefice.  Nos  annulations  en 
moyenne  ont  ete  conclues  et  acceptees  a  l'amiable 
sur  versement  d'un  dedit  de  dix  pour  cent.  Je  si- 
gnale  que  ces  annulations  n'ont  entraine  aucun 
proces  et  que  chacun  s'est  tenu  pour  satisfait. 

— Nous  avons  offert  nos  marchandises  au  prix 
coiitant,  d'abord  aux  institutions  canadiennes  de 
bienfaisance,  ensuite  aux  marchands  canadiens  et 
aux  gouvernements  allies.  Nos  prix  constituaient 
pour  l'acheteur  un  avantage  tres  certain  et  la  liqui- 
dation de  cette  ma  mere  s'opere  sans  perte. 

— Je  dois  dire  que  jamais  il  n'a  ete  fait  de  pres- 
sion  aupres  de  la  Commission  de  la  part  du  gouver- 
nement et  que  jamais  celle-ci  n'a  pris  en  considera- 
tion la  nationality  de  ses  fournisseurs.  Je  dois  ce- 
pendant  ajouter,  et  ce  m'est  une  satisfaction  pro- 
fonde,  qu'etant  traites  sans  faveur  mais  aussi  sans 
injustice,  les  produits  de  la  province  de  Quebec  nous 
ont  ete  offerts  dans  d'aussi  bonnes  conditions  que 
ceux  des  autres  provinces.  D'ou  il  suit  que  nous 
avons  achete  dans  la  province  de  Quebec  autant  que 
dans  les  autres,  ce  qui  prouve  que  nos  agriculteurs 
et  nos  industriels  ne  sont  inferieurs  en  rien  a  ceux 
des  autres  provinces. 

— Je  dois  dire  enfin  que  les  membres  de  la 
Commission  d'Achat  n'etaient  pas  remuneres  et  ne 
le  sont  pas  encore.  lis  le  seront  vraisemblablement 
a  l'automne  et  alors,  ajoute  Sir  Hormisdas  Laporte 
en  souriant.  j'en  profiterai  pour  me  retirer.  J'ai 
consenti  a  negliger  mes  affaires  pour  m'occuper  de 
cedes  du  pays,  j'ai  consenti  a  rendre  au  Canada  un 
service,  a  faire  ma  part  dans  1 'effort  de  tous  vers  la 
viitoire,  mais  du  moment  ou  le  gouvernement  a  be- 
soin  d'un  fonctionnaire,  je  m'en  vais. 

— En  d'autres  termes,  interrompit  le  reporter 
du  "Prix  Courant",  taut  qu'il  s'est  agi  de  travailler 
pour  rien,  de  vous  consacrer  au  pays  en  negligeant 
vos  propres  affaires,  vous  ne  demandiez  pas  mieux, 
mais  des  qu'on  offre  de  remunerer  vos  services 
vous  n'en  voulez  plus.  C'est  tout  a  fait  dans  votre 
caractere  et  cela  vaut  qu'on  le  signale,  car  c'est 
plutot  rare. 


34 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  15  aout  1919  Vol.  XXXII  —  No  33 

Un  coup  d'oeil  sur  le  magasin  de  quincaillerie. 


Les  dames  deviennent  de  forts  acheteurs  de 
quincaillerie,  la  chose  ne  fait  aucun  doute.  C'est 
la  femme  moderne  qui  dicte  la  plupart  des  achats 
pour  ne  pas  dire  le  gros  des  achats,  et  l'un  des  ge- 
rants  d'un  important  magasin  de  quincaillerie  de 
Quebec  declarait  recemment  que  parmi  la  clientele 
celle  de  la  femme  comptait  pour  beaucoup  dans  le 
chiffre  d'affaires  annuel.  D'une  facon  generale  la 
clientele  de  la  femme  est  profitable. 

En  faisant  ses  remarques  sur  l'importance  du 
commerce  dont  la  femme  fait  beneficier  le  magasin, 
le  gerant  en  question  disait:  Nous  apportons  une 
attention  particuliere-a  cette  sorte  de  commerce  et 
nos  ventes  sont  faites  en  grande  partie  a  des  fem- 
mes,  dans  la  proportion  probable  de  50  pour  cent. 
Questionne  sur  le  caractere  des  marchandises  que 
la  femme  achetait  generalement,  il  ajoutait:  Elles 
nous  demandent  meme  des  articles  qu'aucun  ma- 
gasin de  quincaillerie  n'a  jamais  tenu.  Elles  sem- 
blent  se  figurer  que  le  magasin  de  quincaillerie  tient 
tous  les  articles  et  il  n'y  a  pas  de  limite  a  ce  qu'elle 
y  demande. 

C'est  en  partant  de  cette  idee  que  ce  magasin 
a  fait  son  succes.  II  ne  rebute  jamais  une  femme, 
mais  repond  a  ses  desirs  et  si  les  marchandises  par- 
ticulieres  qu'elle  demande  ne  sont  pas  en  stock,  il 
s'arrange  pour  les  lui  procurer.  Ce  systeme  qu'il 
emploie  est  base  sur  le  service  et  en  faisant  des  fa- 
veurs  aux  dames  quand  1'occasion  s'en  presente  il 
s'assure  son  retour  frequent. 

Recemment  une  demonstration  d'articles  en 
aluminum  fut  faite  par  un  representant  envoye  par 
le  manufacturier.  Cette  demonstration  fut  un  grand 
succes,  contribuant  dans  une  large  mesure  au  de- 
veloppement  general  de  la  vente  des  articles  de  me- 
nage. 

Au  point  de  vue  des  ventes,  les  ustensiles  de 
cuisine  en  aluminum  ont  beaucoup  augmente  de- 
puis  le  debut  de  la  guerre.  La  saison  en  est  la  diffi- 
culty de  se  procurer  des  stocks  suffisants  d'articles 
emailles  de  bonne  qualite. 

II  y  eut  aussi  une  demande  croissante  pour  les 
articles  legers  et  attrayants  dont  la  construction  est 
propre  et  pratique.  On  estime  que  cette  ligne  a  vu 
ses  ventes  augmenter  de  50%. 

Le  point  important  dans  un  magasin  de  quin- 
caillerie est  d'avoir  de  bons  vendeurs.  lis  doivent 
parler  les  deux  laigues  et  etre  qualifies  pour  servir 
le  client  et  repondre  a  ses  desirs.  Un  service  cour- 
tois  et  soutenu  est  essentiel  de  la  part  de  chacun 
d'eux.  Si  Ton  prend  un  homme  rrouveau,  il  faut 
l'eduquer  et  le  mettre  au  courant  le  plus  souvent. 

Les  peintures  melangees  et  les  specialites  de 
peintures  sont  des  articles  de  quincaillerie  de  grosse 


vente  et  il  y  a  toujours  une  chance  d'interesser  les 
femmes  dans  les  vernis  et  emails  necessaires  pour 
la  maison.  Cela  implique  aussi  la  vente  de  crosses, 
et  d'un  certain  nombre  d'autres  articles  du  ressort 
du  departement  de  peinture.  II  est  de  bonne  politi- 
que d'avoir  en  magasin  une  bonne  variete  de  ces 
articles. 

La  ville  de  Quebec,  disait  notre  confident,  aime 
le  sport.  Temoin  le  fait  de  la  vente  chaque  annee 
par  lie  magasin  dont  nous  parlons  de  300  a  350  ra- 
quettes  de  tennis.  Ces  raquettes  sont  de  bonne  fa- 
brication et  elles  laissent  une  excellente  marge  de 
profits.  Quant  aux  balles  de  tennis  les  ventes  se 
compteat  par  centaines.  Pendant  les  annees  de 
guerre,  il  a  ete  difficile  de  se  procurer  ces  articles 
en  quantites  suffisantes  pour  la  demande. 

La  coutellerie,  au  depit  de  son  prix  eleve,  a 
continue  a  bien  se  vendre. 

S'il  est  ici  une  ligne  de  marchandises  qui  sort 
parfaite  disait  le  gerant  dont  nous  faisons  mention, 
en  designant  son  magasin,  c'est  celle  de  la  quincail- 
lerie de  rayon  et  de  construction.  Cette  derniere 
ligne  est  particulierement  en  evidence  et  nous  pou- 
vons  en  etre  fier.  La  variete  en  est  considerable  et 
pleinement  justifiee. 

II  y  a  eu  une  bonne  demande  pour  les  dessins 
anglais  pour  les  sets  de  porte.  II  y  en  a  de  fort  cou- 
teux,  mais  on  n'hesite  pas  cependant  a  les  acheter 
meme  aux  prix  atteints  depuis  que  les  materiaux 
ont  commence  leur  mouvement  de  hausse.  De  fait 
malgre  les  prix  eleves,  c'est  encore  les  meilleurs 
que  les  gens  preferent. 

De  grosses  affaires  sont  faite  directement  avec 
les  entrepreneurs  de  construction,  et  comme  Que- 
bec a  erige  beaucoup  d'eglises,  d'ecoles,  etc.,  on  n'a 
pu  se  plaindre  d'une  baisse  des  ventes  dans  ce  de- 
partement. De  fait,  les  affaires  en  quincaillerie  de 
construction  se  sont  bien  maintenues  et  elles  se- 
ront  encore  meilleures,  espere-t-on  a  present,  pen- 
dant la  periode  de  reconstruction. 

Les  buches  a  gaz  et  les  tisonniers  sont  de  bons 
articles  de  vente  quand  il  y  a  une  maison  en  cons- 
truction, mais  leur  debit  a  ete  un  peut  reduit  depuis 
quelque  temps. 

Le  magasin  de  Quebec  en  question  a  deux  jo- 
lies  vitrines  d'etalage  qui  sont  judicieusement  em- 
ployees pour  indiquer  qu'un  beau  stock  y  est  a  l'in- 
terieur.  Elles  sont  frequemment  garnies.  Des  avril, 
la  quincaillerie  de  construction  y  est  mise  en  eviden- 
ce, 1'idee  etant  de  faire  l'arrangement  de  ces  vitri- 
nes en  temps  opportun  ou  un  peu  avant  que  le  temps 
des  besoins  soit  arrive.  Les  differentes  lignes  tenues 
en  magasin  sont  disposees  avec  gout  dans  les  vi- 
trines de  pair  avec  un  magnifique  arrangement  a 
llnterieur  du  magasin,  ce  qui  donne  l'impression 
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d'un  stock  bien  complet  avec  variete  imposante  dans 
la  plupart  des  lignes. 

Les  journaux  quotidiens  sont  employes  par  la 
maison  qui  a  pour  habitude  d'annoncer  une  ligne 
a  la  fois  dans  sa  publicite.  Si  la  quincaillerie  de 
construction  fait  l'objet  de  l'annonce,  elle  est  seule  a 
y  figurer;  si  les  ustensiles  de  cuisine  et  les  glacieres 
sont  le  point  capital  de  la  publicite  du  moment,  les 
avantages  possedes  par  ces  articles  font  seuls  l'ob- 
jet de  ces  arinonces. 

CE  QUE   FONT  LES  MARCHANDS  DE 
QUINCAILLERIE. 


Comment  les  detaillants  presentent  au  public  ache- 
teur  les  lignes  de  saison.  —  Beaucoup  de  mar- 
chands  mettent  en  vedette  les  articles  electri- 
ques,  specialement  les  poeles,  les  rotisseurs  et 
les  eventails. 


Un  magasin  de  quincaillerie  dans  une  annonce 
sur  double  colonne  arrangee  de  facon  attrayant'- 
met  en  evidence  un  poele  electrique.  Un  cliche  de 
ce  poele  y  figure  et  la  matiere  se  lit  comme  suit:  Ce 
petit  poele  electrique  commode  (en  gros  caracte- 
res) est  exactement  ce  qu'il  faut  pour  les  temps 
chauds.  Nous  l'avons  en  trois  finis  a  $3.75,  $4.25 
et  $5.00  (le  prix  est  egalement  inscrit  en  gros  carac- 
teres). 

En-dessous  de  ceci  des  poeles  a  l'huile  de  char- 
bon  sont  enumeres  et  ensuite  vient  en  caracteres 
gras:  "Vente  speciale  de  fers  electriques  —  la  haute 
qualite  en  est  garantie  sous  tous  rapports  —  prix 
regulier  $5.50,  prix  de  vente,  $4.00.  II  n'en  reste 
que  quelques-uns.  Nous  avons  aussi  toutes  les  li- 
gnes de  saison  telles  que  glacieres,  appareils  pour 
creme  a  la  glace,  eventails  electriques,  portes  et  fe- 
netres,  etc.,  a  des  prix  modestes." 


Un  autre  magasin,  sous  l'en-tete  "Articles  d'ete" 
niontre  une  illustration  de  jolis  hamacs  et  les  enu- 
mere  comme  suit:  hamacs-couchettes,  complets 
$30.00;  baldaquin  $6.50;  armature  $7.50;  couchette 
seulement  $17.00;  hamacs  de  $3.75  a  $10.00;  chai- 
ses de  jardins  de  $1.50  a  $2.75;  chaises  de  camp  a 
$1.50,  $2.00  et  $2.75.  Tous  ces  prix  sont  indiques 
en  gros  caracteres  et  au  bas  de  l'annonce  les  nu- 
nieros  de  telephone  de  la  maison  sont  donnes  en 
caracteres  voyants. 


Dans  une  annonce  sur  trois  colonnes  de  huit 
pouces  de  haut,  un  marchand  de  quincaillerie  an- 
nonce les  poeles  a  l'huile  de  charbon.  Sous  l'en-tete 
en  gros  caracteres:  "Suivez  les  progres  du  temps", 
;  il  dit:  "Autrefois  nous  faisions  tous  usage  chaque 
jour  du  fourneau  a  cooke,  en  depit  de  la  chaleur 
qu'il  degageait.  Les  temps  ont  change  a  present  et 
des  milliers  de  gens  emploient  l'huile  de  charbon 
pour  la  cuisine,  specialement  dans  les  temps  chauds. 
Rappelez-vous  qu'il  n'est  pas  difficile  a  experimen- 
ter et  que  ce  sera  un  plaisir  pour  vous  que  de  vous 


en  servir."  Dans  une  autre  partie  de  cette  annonce, 
un  cliche  est  montre  d'une  tondeuse  a  gazon  et  quel- 
ques  mots  descriptifs  sont  donnes  relatifs  aux  lignes 
que  tient  la  maison.  Des  sections  sont  aussi  de- 
vouees  aux  nets  a  portes  et  a  fenetres  et  aux  lessi- 
veuses. 


Une  maison  de  quincaillerie  attire  l'attention 
sur  ses  glacieres  par  une  annonce  sur  six  pouces 
double  colonne,  ayant  une  illustration  de  deux  pou- 
ces montrant  une  femme  placant  un  poulet  roti 
dans  la  glaciere.  En  fait  de  matiere  a  lire  l'annonce 
se  lit  comme  suit:  "Glacieres  lavables  d'une  seu- 
le piece.  Elles  sont  doublees  partout  d'une  couche 
de  porcelaine  pure,  de  sorte  qu'il  n'y  a  pas  de  cre- 
vasses pour  l'accumulation  de  la  poussiere.  •  Facile 
a  conserver  blanches  et  sanitaires,  largeur  trois 
pieds,  hauteur  quatre  pieds.  En  riche  chene  or  avec 
garnitures  en  nickel,  $90.00,  unique  sur  le  marche. 
D'autres  glacieres  pour  usage  menager  a  $14.00, 
$1<!.00  et  $20.0(1.  ainsi  que  1'  -Imperial"  doublee  d'e- 
mail  Wane  pur  a  $42.00." 


Dans  une  annonce  sur  double  colonne,  un  ma- 
gasin annonce  des  grilles  electriques  et  montre  l'il- 
lustration  de  I'une  d'elles.  Sous  l'en-tete  "Grilles 
elect ri(| ncs"  en  gros  caracteres,  on  lit:  "Pour  bouil- 
lir.  frire,  etuver  et  rotir;  cuire  un  plat  pour  une  ou 
deux  personnes  sur  la  table  meme.  Quatre  degres 
de  chaleur  et  arrangement  unique  de  serpentin  qui 
sus  et  dessous  se  fait  en  incme  temps.  Des  milliers 
de  ces  grilles  donnent  un  service  satisfaisant.  Frais 
injnimes  d'operation.  Complete  avec  six  pieds  de 
corde  et  connection  $11.00"  (Le  prix  est  indique 
de  facon  tres  apparente  en  caractere  de  1  L  de  pouce. 


LA  CHAMPION  SPARK  PLUG  COMPANY  FIXE 
SA    PRODUCTION   A   35,000,000. 


Toledo,  Ohio.  —  La  Champion  Spark  Plug 
Company,  de  Toledo,  a  dresse  le  programme  de  sa 
production  pour  1919.  Son  intention  est  de  briser 
tous  les  records  anterieurs,  annonce  le  president, 
R.  A.  Stranahan. 

Le  programme  comporte  la  fabrication  de  35,- 
000,000  de  bougies  d'allumage,  soit  10,000,000  de 
plus  quVn  1918  et  11,000,000  de  plus  qu'en  1917, 
qui  avait  ete  la  plus  remarquable  annee  dans  1'his- 
toire  de  la  compagnie.  Avec  cette  augmentation  de 
production,  la  compagnie  continuera  a  mettre  sur 
le  marche  65  pour  cent  de  toutes  les  bougies  d'al- 
lumage fabriquees  aux  Etats-Unis. 

Pour  arriver  a  cette  augmentation  de  produc- 
tion, la  compagnie  a  agrandi  ses  fabriques  et  elle  a 
fait  des  additions  a  son  outillage.  Des  plans  sont 
actuellement  en  preparation  pour  d'autres  addi- 
tions. 

La  Champion  Spark  Plug  Company,  une  firme 
de  $5,000,000,  emploie  approximativement  700  em- 
ployes a  son  usine  principale  de  Toledo  et  750  a  son 
usine  d'isolateurs  a  Detroit. 
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UNE    INSTITUTION    D'EDUCATION    COMMER- 
CIALE  HAUTEMENT  APPRECIEE 


Voici  comment  le  representant  de  1'  "Action 
Catholique",  dans  ce  village  (Lyster  fait  partie  de 
Ste-Anastasie),  apprecie  l'installation  de  cette  mai- 
son d'education  a  cet  endroit  : 

Ste-Anastasie,  1.  —  Dans  mes  dernieres  chro- 
niques  j'annoncais  l'installation  dans  notre  paroisse 
de  l'Ecole  Commerciale  Pratique,  autrement  connue 
sous  le  nom  de  Ecole  Lalime.  La  reouverture  des 
classes  a  cette  ecole  a  eu  lieu  le  15  juillet.  Deja  plus 
de  soixante-quinze  eleves  suivent  les  cours.  L'arri- 
vee  ici  de  cette  maison  d'education  est  plus  qu'un 
evenement  paroissial;  aussi  je  me  propose  bien  d'en 
causer  un  peu  plus  longuement.  Mais  que  le  lecteur 
soit  bien  convaincu  de  suite  que  ce  que  j'en  dirai 
n'est  pas  une  reclame  a  tant  le  pouce  carre;  totale- 
ment  independant  de  cette  ecole,  j'en  parle  dans 
l'unique  but  de  la  faire  connaitre  et,  par  voie  de 
consequence  a  le  faire  mieux  apprecier;  ce  sera  le 
moyen  d'y  attirer  de  nouveaux  eleves  et  ainsi  de 
faire  progresser  notre  paroisse. 

Cette  ecole,  fondee  depuis  vingt  ans  par  son 
directeur  actuel,  M.  B.  Lalime,  a  St-Hyacinthe  a  ete 
transported  ici  a  la  fin  de  juin  dernier.  Elle  est  logee 
dans  l'ancienne  residence  de  M.  D.  H.  Pennington 
a  la  gare  de  Lyster. 

D'aucuns  sembleront  s'etonner  de  voir  que  la 
maison  a  laisse  la  jolie  ville  de  St-Hyacinthe  pour 
venir  ici  en  pleine  campagne.  Mais  a  ceci  il  y  a  une 
grande  raison.  M.  le  Directeur  avait  longtemps 
constate  les  difficultes  enormes  de  la  surveillance 
de  ses  eleves  dans  la  ville,  ou,  la  comme  ailleurs, 
les  dangers  etaient  nombreux  :  theatres,  vues  ani- 
mees,  salles  de  pool  et  buvettes.  Aussi  sa  decision 
etait-elle  fermement  arretee  depuis  quelque  temps 
de  profiter  de  la  premiere  occasion  avantageuse 
pour  demenager  dans  un  endroit  qui  offrirait  les  me- 
mes  facilites  d'acces,  et  qui  serait  encore  a  l'abri 
des  dangers  des  villes.  L'epidemie  de  grippe  de  l'au- 
tomne  dernier,  en  meme  temps  qu'elle  forcait  le 
Directeur  a  suspendre  ses  classes  temporairement, 
lui  a  donne  l'occasion  de  prendre  quelques  heures 
de  repos  et  de  faire  une  revue  du  passe  et  de  son- 
der  Favenir.  Une  rencontre  imprevue,  ajoutons  pro- 
videntielle,  avec  M.  le  cure  Houde,  a  ete  le  chainon 
qui  a  relie  le  passe  a  l'avenir.  D'une  conversation 
accidentelle  est  sorti  le  fait  present  du  demenage- 
ment  a  Lyster  Station.  En  meme  temps  que  M.  le 
Directeur  se  decidait  a  se  transporter  ici,  il  etait 
convenu  qu'a  l'avenir  il  se  limiterait  a  l'enseigne- 
ment  des  garcons;  tout  au  plus,  plus-tard  les  jeunes 
filles  pourraient-elles  etre  admises  a  des  cours  qui 
seraient  .donnes  au  couvent.  II  etait  aussi  entendu 
qu'ici  il  y  aurait  une  chapelle  attenante  a  la  maison 


et  un  chapelain  residant  qui  aurait  la  direction  spi- 
rituelle  des  eleves.  Du  coup,  c'etait  faire  tomber  a 
neant  deux  objections  qui  avaient  ete  formulees 
contre  cette  institution. 

Cette  ecole,  encore  peu  connue  dans  la  region 
de  Quebec,  a  un  passe  qui  lui  fait  honneur.  Elle  a 
deja  forme  nombre  d'eleves  qui  occupent  aujour- 
d'hui  dans  le  commerce,  la  finance  ou  l'industrie 
des  positions  de  tout  premier  ordre.  Le  cours  qu'on 
y  donne  a  un  caractere  special  et  pratique:  il  se  dis- 
tingue par  sa  brievete;  elle  prepare  rapidement  des 
jeunes  gens  a  la  carriere  des  affaires.  Elles  ne  vient 
nullement  en  conflit  avec  les  classes  commerciales 
fondees  partout  dans  le  pays  pas  plus  que  l'oeuvre 
de  M.  l'abbe  J.  Bernier,  a  St-Victor  ne  vient  en  con- 
flit  avec  les  colleges  classiques.  Elle  s'adresse  a  la 
classe  de  jeunes  gens  qui  n'ont  pas  eu  l'avantage, 
pour  diverses  raisons,  de  frequenter  les  colleges 
commerciaux  ou  les  ecoles  des  Freres,  tout  comme 
l'oeuvre  des  Vocations  Tardives  de  M.  Bernier  s'a- 
dresse a  ceux  qui  n'ont  pas  eu  l'avantage  de  suivre 
les  cours  classiques  dans  l'une  quelconque  de  nos 
maisons  d'enseignement  secondaire.  Elle  s'adresse 
encore  et  devra  s'adresser  plus  encore  dans  l'avenir 
a  la  classe  des  fils  de  cultivateurs,  non  pour  les  de- 
tourner  de  la  terre,  mais  pour  en  faire  des  agricul- 
teurs  ayant  un  certain  bagage  de  connaissances 
dans  les  affaires.  Qui  osera  nier  qu'un  cultivateur, 
possedant  d'une  maniere  convenable  le  francais  et 
l'anglais,  l'arithmetique  et  la  comptabilite,  sera  in- 
ferieur  a  son  voisin  incapable  de  signer  son  nom 
et  de  lire  le  journal  d'agriculture.  N'est-il  pas  per- 
mis  de  dire  qu'il  lui  sera  superieur  a  de  certains 
points  de  vue  ?  Eh  bien,  cette  ecole  permet  de  don- 
ner  a  ces  jeunes  gens  en  quelques  mois  un  certain 
degre  de  ces  connaissances,  moyennant  des  debour- 
ses  en  somme  assez  minimes. 

M.  le  Directeur  s'est  entoure  d'un  personnel 
competent  qui  l'aide  dans  son  enseignement.  II  faut 
ajouter  pour  rester  dans  le  vrai  et  dans  le  juste,  que 
M.  le  Directeur  est  d'une  grande  severite  pour  la 
conduite  des  eleves  et  que  les  deux  conditions  es- 
sentielles  pour  qu'un  eleve  suive  les  cours  de  son 
ecole  ce  sont:  une  conduite  irreprochable  et  l'achar- 
nement  au  travail.  Tout  eleve  qui  ne  se  soumet  pas 
a  ces  conditions  est  impitoyablement  renvoye  de 
1'ecole.  Ce  qui  aidera  dans  l'avenir  au  bon  renom 
de  1'ecole,  c'est  l'arrivee  en  aout  d'un  chapelain  re- 
sidant. C'est  dire  que  les  eleves  auront  la  messe 
chaque  matin  et  priere  chaque  soir,  en  meme  temps 
que  l'enseignement  de  la  doctrine  catholique  dans 
les  sermons  du  dimanche. 

Brillant  succes  et  longue  vie  a  l'Ecole  Commer- 
ciale Pratique  Lalime. 

N.-B.— Toute  personne  qui  voudrait  s'interes- 
ser  a  cette  Ecole  pourra  s'adresser  a  son  Directeur 
ou  a  M.  le  Cure  Houde  et  un  prospectus  lui  sera  en- 
voye  avec  plaisir. 
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LA  PEINTURE  BLANCHE 


Depuis  dix  ou  vingt  ans,  on  a  vu  s'operer  des 
changements  radicaux  dans  la  nature  de  plusieurs 
produits  que  ceux  d'un  autre  age  avaient  accoutu- 
me  de  considerer  comme  fixes  et  immuables,  chan- 
gements de  toute  importance  pour  la  civilisation. 
Ceci  est  vrai  de  l'acier  de  construction  et  des  outils, 
du  cuir,  de  la  gazoline  et  de  plusieurs  autres  subs- 
tances employees  dans  les  arts.  Quelques-uns  des 
changements  que  Ton  vient  de  mentionner  ont  ete 
determines  par  la  difficulty  croissante  ou  Ton  se 
trouvait  de  se  procurer  un  approvisionnement  ade- 
quat  de  matieres  premieres  pour  fins  de  fabrication. 
D'autres  changements  sont  sans  doute  nes  du  desir 
de  produire  a  bon  marche,  soit  pour  arriver  ainsi  a 
accumuler  de  plus  grands  profits,  soit  encore  pour 
creer  de  vastes  debouches,  du  fait  de  cette  diminu- 
tion dans  les  prix.  On  ne  peut  nier,  cependant, 
qu'une  grande  partie  des  changements  signales  a 
ete  la  consequence  d'ameliorations  reelles  dans  le 
produit  fini,  ou  l'adoption  particuliere  de  certaines 
varietes  de  ce  produit  pour  des  fins  definies. 

Aucun  produit  en  particulier  ne  demontre  peut- 
etre  mieux  ce  point  que  la  peinture.  Bien  que  le 
carbonate  de  plomb  demeure  l'element  le  plus  ca- 
racteristique  de  la  peinture,  il  ne  s'ensuit  pas  que, 
pour  toutes  les  fins  auxquelles  sert  la  peinture,  une 
couleur  de  plomb  soit  la  meille.ure.  Les  peintures 
sont  maintenant  fabriquees  en  tenant  compte  de 
l'usage  qu'on  veut  en  faire.  II  en  resulte  que  tout 
e^alonnage  de  peintures  qui  visera  a  etre  juste  et 
raisonnable,  devra  prendre  ce  fait  en  consideration. 
Une  peinture  n'offre  pas  necessairement  un  carac- 
tere  frauduleux  parce  qu'elle  n'est  pas  a  base  de 
plomb.  II  y  aura  fraude  cependant  si  la  peinture  en 
question  n'est  pas  representee  pour  ce  qu'elle  est 
vSritablement,  ou  pour  ce  qu'elle  est  censee  accom- 
plir. 

Nous  donnons  ci-dessous  des  extraits  du  rap- 
port sur  la  peinture  blanche  telle  que  trouvee  dans 
le  commerce  canadien  en  l'annee  1918.  Toute  l'in- 
vestigation  relative  a  ce  produit  a  ete  dirigee  par 
M.  S.  J.  Cook,  du  personnel  du  Laboratoire  du  Mi- 
nistere  du  Commerce  d'Ottawa  et  nous  sommes 
persuades  que  ces  lignes  seront  lues  avec  interet  et 
profit. 

En  tout  93  echantillons  ont  ete  achetes  et  en- 
voyes  au  laboratoire  federal  pour  y  etre  analyses. 
Dans  plusieurs  cas  les  echantillons  ont  ete  prele- 
ves  par  les  inspecteurs  aux  entrepots  meme  des  fa- 
bricants.  D'autre  fois,  les  echantillons  ont  ete  ob- 
tenus  chez  des  detaillants.  Dans  tout  le  travail  en- 
couru  durant  le  present  prelevement,  les  fabricants 
out  fait  preuve  des  plus  heureuses  dispositions  pour 
nous  preter  leur  bienveillant  concours.  Une  firme 
en  particulier  nous  a  transmis  les  copies  des  formu- 


les  servant  a  la  preparation  de  ses  diverses  peintu- 
res. II  n'a  pas  ete  sans  interet  de  constater  que  l'a- 
nalyse  effectuee  ici  correspondait  tres  intimement 
avec  les  donnees  transmises. 

Les  93  echantillons  preleves  representent  bien 
les  produits  fabriques  par  les  etablissements  desi- 
gned dans  la  classification  suivante,  classification 
qui  indique  le  nombre  d'echantillons  analyses  et  se 
rapportant  aux  marchandises  de  chaque  firme,  de 
meme  que  le  nombre  de  varietes  ou  marques  qui  se 
trouvent  ainsi  representees. 


Etablisse- 
ment  ou  firme. 


Nombre 
d'echantillons. 


British  Anier.  Paint  Co.   .    .  1 

Brandram-Henderson  Co.    .  9 

Canada  Paint  Co 5 

Canadian  Oil  Co 1 

T.  Eaton  Co 5 

Farquhar  &  Gill 1 

Liulger  (1  ravel 2 

Imperial  Varnish  and  Color 

Co 2 

R.  C.  Jamieson  &  Co.   ...  9 

J.  W.  Jamieson  &  Co.   .    .    .  2 

Lowe  Bros 2 

Mi     Royal    Color   and   Var- 

nisb  Co 1 

Maitin-Senour  Co 8 

McArthur-Irwin  Co 3 

Benj.  Moore  &  Co 4 

"Nag"  Paint  Co 2 

Ottawa  Paint  Works  ....  6 

Sanderson  Pearcy  &  Co.  .   .  2 

A.  Ramsay  &  Sons   ....  6 

The  Stane  &  Co 2 

The  Rob.  Simpson  Co.  .  .  1 
The     Standard     Paint     and 

Varnish  Co 1 

G.  F.  Stephens  Co 6 

Sherwin-Williams  Co.   ...  12 

93 


Nombre  de 

marques  ou 

varietes. 

1 
5 
3 
1 
5 
1 
2 

2 
9 
2 

2 

1 

6 
o 

4 
2 

6 
2 
5 
2 
1 

1 
4 

4 

73 


On  croit  que  les  73  marques  ou  varietes  diffe- 
rentes  representees  dans  le  present  prelevement, 
comprennent  a  peu  pres  toutes  les  marques  ou  va- 
rietes de  peinture  blanche  offerte  en  quantite  ap- 
preciable dans  le  commerce  canadien.  Ces  pein- 
tures ont  ete  vendues  sous  diverses  etiquettes,  mais 
elles  peuvent  toutes  etre  classees  sous  les  titres  ge- 
neraux  qui  suivent: 
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Blanc  d'exterieur 28  echantillons. 

Blanc  d'interieur 24 

Blanc  mat 7 

Blanc 34- 

Total 93 

D'apres  le  nombre  de  marques  ou  varietes  con- 
tenues  dans  le  tableau  ci-dessus,  on  se  rendra  faci- 
lement  compte  que  quelques  etablissements  ne  fa- 
briquent  qu'une  ou  deux  sortes  de  peinture  blan- 
che, alors  que  d'autres  maisons  mettent  en  vente 
un  grand  nombre  de  peintures,  qui  ne  different  bien 
souvent  que  tres  peu  dans  leur  composition.  Les 
peintures  blanches  destinees  a  un  usage  exterieur 
sont,  pour  la  plupart,  constitutes  d'ingredients  dif- 
ferents  de  ceux  qui  servent  a  la  preparation  des 
peintures  blanches  d'interieur.  Les  peintures  d'e- 
mail  ou  lustrees  sont  egalement  differentes.  Plu- 
sieurs  etablissements  ne  fabriquent  que  deux  qua- 
lites  de  peinture:  leur  peinture-type  ou  normale,  et 
un  produit  meilleur  marche.  Les  grands  fabricants 
tendent  a  eliminer  la  multiplicite  des  marques,  et 
ils  s'efforcent  de  vendre  leurs  produits  principaux 
en  etablissant  bien  leurs  merites. 

L'intention  premiere  du  Ministere,  en  commen- 
cant  une  investigation  sur  le  sujet  qui  nous  occupe, 
etait  de  trouver  jusqu'a  quel  point  les  mots  "pure" 
ou  "authentique"  etaient  appliques  a  la  peinture 
blanche  melangee.  D'apres  la  "Loi  des  falsifica- 
tions", c'est  une  offense  de  vendre  ou  d'offrir  en 
vente  tout  blanc  de  plomb  qui  est  etiquete  pur  ou 
authentique  et  qui,  en  meme  temps,  ne  possede  pas 
une  composition  conforme  aux  etalons  ou  types  de 
qualite  inseres  dans  l'Annexe  ou  se  trouve  decrit  le 
blanc  de  plomb. 

Durant  plusieurs  annees,  on  admettait  qu'une 
bonne  peinture  blanche  etait  constitute  par  du 
blanc  de  plomb  broye  dans  de  l'huile  de  lin,  et 
eclairci  jusqu'a  consistance  convenable  pour  qu'on 
puisse  appliquer  cette  peinture  avec  un  pinceau  en 
y  ajoutant  un  peu  d'huile  de  lin  et  de  terebenthine. 
II  n'existe  plus  aujourd'hui  de  peinture  blanche,  me- 
langee et  prete  a  etre  employee,  qui  soit  preparee 
de  la  sorte.  II  semble  que  pour  la  plupart  des  fins 
auxquelles  on  destine  la  peinture,  aucune  couleur 
unique  n'est  consideree  comme  etant  aussi  bonne 
qu'un  melange.  On  est  done  d'avis  que  la  combi- 
naison  intelligente  des  couleurs  produit  les  meil- 
leurs  resultats.  Cependant,  il  ne  manque  pas  d'etre 
vrai  que  le  blanc  de  plomb,  la  plus  ancienne  de  nos 
couleurs,  et  la  seule  qui  ait  ete  connue  et  employee 
durant  des  milliers  d'annees,  constitue  encore  la 
couleur  basique  predominante  et  celle  dont  l'usage 
est  le  plus  en  honneur.  Comme  premiere  couche 
sur  du  bois,  et  particulierement  forsqu'il  contient 
plus  d'huile  qu'il  en  faudrait  normalement,  le  blanc 
de  plomb  (ou  carbonate  de  plomb  ou  blanc  de  ce- 
ruse) ne  peut  etre  surpasse. 


Les  termes  "blanc  de  plomb"  et  "blanc  de  ce- 
ruse", tels  qu'employes  ici,  signifient  le  "carbonate 
basique  de  plomb"  et  correspondent  de  bien  pres  a 
la  formule  2PbC03Pb(HO)2. 

C'est  la  le  blanc  de  plomb  defini  dans  la  "Loi 
des  falsifications"  et  le  seul  qui  devrait  etre  reconnu 
sous  ce  nora.  Dans  le  prelevement  actuel  il  se  pre- 
sente  au  moins  un  cas  ou  le  nom  "blanc  de  plomb" 
est  employe  pour  decrire  un  produit  saturnin  subli- 
me, ordinairement  connu  sous  le  nom  de  sulfate 
basique  de  plomb,  lequel  sulfate  a  ete  adopte  et  em- 
ploye depuis  quelques  annees  comme  couleur  pos- 
sedant  des  qualites  vraiment  precieuses.  La  com- 
position de  ce  produit  est  assez  uniformement: 

Sulfate  de  plomb 75% 

Oxyde  de  plomb  ........     20% 

Oxyde  de  zinc 5% 

II  ne  devrait  pas  exister  de  confusion  termino- 
logique  comme  celle  que  Ton  vient  d'indiquer,  et 
toute  legislation  qui  pourrait  etre  proposee  comme 
resultat  de  la  presente  investigation,  devrait  pren- 
dre connaissance  des  variabilites  de  terminologie. 
Actuellement,  l'usage  du  terme  tel  qu'indique  ici 
est  illegal  et  devrait  demeurer  tel.  Mais  on  ne  de- 
vrait pas  defendre  a  un  fabricant  l'usage  d'une  cou- 
leur eprouvee  parce  qu'aucune  disposition  n'a  ete 
etablie  pour  sa  description.  Comme  suggestion  of- 
ferte  dans  le  but  de  faire  disparaitre  les  doutes  exis- 
tants,  et  de  definir  legalement  les  diverses  couleurs 
saturnines,  la  sitation  suivante,  empruntee  a  la  cir- 
culaire  No  42  de  l'Association  des  fabricants  de 
peinture  des  Etats-Unis,  est  fournie:  "Les  defini- 
tions et  la  nomenclature  ci-jointes  ont  ete  prepa- 
rers par  le  Bureau  d'Education,  en  reponse  a  la  de- 
mande  qu'on  avait  faite  d'une  nomenclature-type 
et  autorisee,  nomenclature  qui,  au  besoin,  devait 
servir  pour  tout  ce  qui  concernait  les  formules,  eti- 
quettes, devis,  etc.  Ces  definitions  et  cette  nomen- 
clature serviraient,  par  exemple,  a  denommer  les 
diverses  varietes  de  blanc  de  plomb,  et  1'on  pour- 
rait recommander  que  tous  les  types  de  carbonate 
basique  soient  designes  comme  "carbonate  basique 
de  plomb",  de  meme  que  toutes  les  varietes  a  base 
de  sulfate  soient  appelees:  "sulfate  basique  de 
plomb". 

Une  adoption  generale  de  cette  nomenclature 
aura  pour  effet  d'eliminer  la  confusion  existante  et 
de  remplacer  une  telle  defectuosite  par  l'emploi  de 
termes  definis,  applicables  a  des  produits  definis. 

Cette  nomenclature  a  ete  recommandee  a  l'As- 
sociation au  mois  d'octobre  1915.  Elle  a  ete  sou- 
mise  aux  membres  par  voie  de  suffrage  postal,  puis 
revisee  d'apres  les  suggestions  faites  par  les  mem- 
bres, pour  etre  enfin  adoptee  unanimement  a  1'as- 
semblee  annuelle  du  17  novembre  1916. 
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Nomenclature    proposee    pour    les   matieres   brutes 
importantes  employees  dans  la  peinture. 


Titre  fourni  par  le  fabricant,  ou 
denominations  commerciales 
ordinairement  em- 
ployees. 


Blanc  de  plomb 

Plomb  corrode 

Blanc  de  plomb  corrode   .    .    . 
onate  basique  de  plomb  . 

Carbonate  de  plomb 

Carbonate  basique,   ou  blanc   de 

plomb 

1 1\  i Irate  de  plomb 

Il\  ilrocarbonate  de  plomb    .    . 

Carbonate  de  plomb 

Carbonate  de  blanc  de  plomb  . 


de 


Nomen- 
clature 
suggeree. 


\    Carbonate 
basique  de 
plomb. 


Sulfate 

basique  de 

plomb. 


Observations. 


Lorsque  des  ren- 
seignements  sup- 
plementaires  sont 
fournis  en  meme 
temps  que  ce  ti- 
tre, on  est  libre 
d'indiquer  si  la 
matiere  premiere 
represente  une 
couleur  traitee  par 
1  ancienne  metho- 
de  hollandaise  ou 
par  un  procede 
rapide. 


Blanc  de  plomb 

Blanc  sublime 

Blanc  de  plomb  sublime   .    . 
Sulfate     basique,     ou    blanc 

plomb 

Sulfate  de  plomb 

Sulfate  basique  de  plomb  .   . 

Le  grand  concurrent  du  blanc  de  plomb  est 
l'oxyde  de  zinc  dont  l'usage,  dans  les  peintures  fabri- 
quees  aux  Etats-Unis,  est  devenu  universel.  Au  Ca- 
nada egalement,  il  est  probable  que  chaque  fabri- 
cant emploie  l'oxyde  de  zinc  dans  quelques-uns, 
sinon  dans  tous  ses  produits.  Lorsqu'il  est  em- 
ploye dans  la  peinture,  cet  oxyde  se  fixe  plus  lente- 
ment  que  ne  le  fait  le  blanc  de  plomb,  mais  la  cou- 
che  est  plus  dure  quand  le  sechage  est  complet. 
L'oxyde  de  zinc  n'est  pas  visiblement  affecte  par  les 
gaz  sulfureux,  vu  que  le  sulfure  forme  est  egalement 
blanc. 

Apres  de  nombreuses  vicissitudes,  le  lithopone, 
qui  est  un  precipite  double  de  sulfure  de  zinc  et  de 
sulfate  de  baryum,  est  devenu  d'un  emploi  presque 
universel  depuis  une  quinzaine  d'annees.  On  affir- 
me  meme  que  chaque  fabricant  de  peinture  des 
Etats-Unis  emploie  le  lithopone  dans  quelques-uns 
de  ses  produits.  Le  lithopone  est  tres  en  faveur 
dans  les  peintures  blanches  d'interieur.  Ce  produit 
est  une  couleur  tres  avantageuse,  en  ce  qui  concer- 
ne  les  proprietes  couvrantes  et  l'absence  de  defec- 
tuosite  mecanique  que  Ton  rencontre  dans  le  blanc 
de  plomb  et  le  blanc  de  zinc.  Toutefois,  l'usage 
sans  discernement  du  lithophone  ne  doit  pas  etre 
recommande.  Le  lithopone  d'aujourd'hui  est  debar- 
rasse  des  defauts  de  fabrication  qui  se  rencon- 
traient  de  facon  caracteristique  dans  les  couleurs 
broyees  il  y  a  quelques  annees. 

L'oxyde  de  zinc  a  base  de  plomb  a  ete  employe 
beaucoup  plus  generalement  qu'auparavant  depuis 
le  commencement  de  la  guerre.  Les  zincs  saturnins 
sont  de  diverses  qualites,  suivant  leur  teneur  en 
plomb,  et  Ton  reconnait  ordinairement  quatre  qua- 
lites, qui  sont: 

Le  zinc  a  base  de  plomb  "type",  contenaht  en- 
viron 50%  de  sulfate  de  plomb. 

Le  zinc  a  base  de  plomb  "pur",  contenant  en- 
viron 10%  de  sulfate  de  plomb. 

Le  zinc  a  base  de  plomb  "superieur",  contenant 
environ  20%  de  sulfate  de  plomb. 


Le  zinc  a  base  de  plomb  dit  "Lehigh",  conte- 
nant environ  35  %  de  sulfate  de  plomb. 

Le  blanc  de  zinc,  consistant  a  peu  pres  de  par- 
ties egales  de  sulfate  de  plomb  et  d'oxyde  de  zinc,  a 
egalement  trouve  quelque  faveur  dans  les  fabriques 
canadiennes.  Le  blanc  d'Ozark,  un  produit  similai- 
re,  contient  un  pourcentage  un  peu  plus  eleve 
d'oxyde  de  zinc  que  de  sulfate  de  plomb.  Toutes  les 
couleurs  mentionnees  ci-dessus  sont  devenues  au 
pays  d'un  usage  plus  ou  moins  courant  dans  la  fa- 
brication des  peintures  blanches  preparees  et  pretes 
a  etre  posees. 

En  outre  de  ces  couleurs,  des  couleurs  inertes, 
que  Ton  peut  decrire  comme  "couleurs  de  renforce- 
ment,  mixtions  ou  mordants,"  ont  ete  trouvees  fort 
utiles  lorsqu'elles  ont  ete  employees  d'une  facon  in- 
telligente.  Parmi  ces  matieres  de  remplissage,  l'as- 
bestine,  la  silice,  le  blanc  fixe  ou  sulfate  de  baryte, 
le  carbonate  de  chaux  et  le  carbonate  de  magnesie 
ont  ete  trouveS  dans  les  peintures  qui  font  l'objet  du 
present  rapport.  Ces  substances  sont  quelquefois 
appelees  "couleurs  de  renforcement".  L'emploi  du 
'  mordant"  inerte  peut  viser  a  un  double  but:  soit 
que  Ton  veuille  tenir  la  couleur  principale  en  sus- 
pension, afin  d'empecher  la  formation  d'un  depot  ou 
la  prise  subsequente  en  pain  dans  la  boite,  soit  en- 
core pour  donner  a  la  peinture  ce  que  Ton  est  con- 
vernu  d'appeler  techniquement  de  la  "prise",  afin 
que  la  surface  dessechee  puisse  se  repeinturer  faci- 
lement  quand  le  besoin  s'en  fera  sentir. 

Bien  que  l'emploi  judicieux  de  ces  couleurs  de 
renforcement  puisse  etre  tres  avantageux  dans  les 
peintures  destinees  a  certaines  fins,  cet  usage,  s'il 
est  fait  sans  discernement  et  dans  le  seul  but  d'a- 
baisser  le  prix  du  produit,  doit  etre  condamne.  La 
quantite  et  la  variete  des  couleurs  de  renforcement 
qui  doivent  etre  employees,  devraient  etre  determi- 
ners par  des  experiences  scientifiques  et  non  par  la 
suivre  la  direction  donnee  sous  ce  rapport  par  nos 
voisins  americains.  Nos  fabricants,  au  moyen  d'une 
association  nationale,  pourraient  se  charger  du 
maintien  d'un  laboratoire  ou  s'effectueraient  des 
experiences  sur  les  diverses  sortes  de  peintures,  les- 
quelles  experiences  ne  manqueraient  de  fournir  de 
tres  precieux  renseignements  au  commerce  cana- 
dien.  Les  laboratoires  du  ministere  du  Commerce 
ont  ete  les  premiers  au  pays  a  entreprendre  un  tra- 
vail de  cette  nature,  mais  les  limites  de  leur  action 
sont  naturellement  plus  restreintes  que  celles  qui 
conviendraient  a  un  laboratoire  de  fabricants  de 
peinture.  II  n'en  est  pas  moins  vrai  qu'aux  labora- 
toires federaux  appartient  le  credit  d'avoir  pris  l'i- 
nitiative  d'un  tel  travail. 

Les  materiaux  employes  dans  la  composition 
d'une  peinture  dependent  entierement  de  l'usage 
qu'on  veut  faire  du  produit  termine,  et  ce  qui  pour- 
rait  certainement  etre  considere  comme  une  falsifi- 
cation, dans  certaine  variete  de  peinture,  peut  de- 
venir  le  caractere  essentiel  d'une  autre. 
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Les  commentaires  trop  hatifs  et  souvent  mal 
avises,  ou  une  critique  intempestive,  faite  par  quel- 
qu'un  qui  n'est  pas  au  courant  de  toute  la  situation, 
determinent  souvent  des  conclusions  absolument 
erronnces. 

Bien  qu'il  puisse  sembler  que  les  presentes  ob- 
servations s'ecartent  de  leur  domaine  veritable,  tou- 
te la  discussion  a  ete  entreprise  dans  le  but  de  de- 
montrer  qu'il  est  pratiquement  impossible  d'appli- 
quer  les  mots  "pure"  ou  "authentique",  au  point  de 
vue  descriptif,  a  une  peinture  melangee  et  prete  a 
etre  employee.  Les  diverses  varietes  de  matieres 
brutes  peuvent  soutenir  cette  description,  mais  le 
melange  doit  etre  designe  d'une  autre  fagon. 

•Deja  en  notre  pays,     quelques     fabriques  ont 
commence  a  etiqueter  leurs  peintures  de  facon  a  en 
indiquer  la  composition.    D'autres  firmes  plus  con- 
siderables ont  etiquete  leurs  peintures  en  se  servant 
d'un  senl  nom,  et  elles  ont  laisse  a  elle-meme  la  dis- 
cussion .'cs  couleurs.    Quelques  manufacturiers  de- 
crivent  lev,rs  peintures  comme  peintures  a  l'huile  de 
lin;  d'autres  emploient  des  termes  comme  "dura- 
ble", "utile",  "peinture  pure",  "fabriquee  au  moyen 
des  meilleurs  et  des  plus  durables  materiaux",    "ne 
contenant  aucune  substance  falsifiee",  "la  plus  hau- 
te qualite  garantit  .    Certains  fabricants  abordent 
la  question  sous  l'a   gie  oppose,  en  indiquant  toute 
une  serie  de  choses  q^  Ton  ne  trouve  pas  dans  leur 
peinture.    Tous  semblent  vouloir  atteindre  quelque 
but  commun.    C'est  notre  espoir  que  le  present  rap- 
port pourra  determiner  une  base  sur  laquelle  le  Mi- 
nistere  sera  en  mesure  de  s'appuyer,  pour  formuler 
quelques  dispositions  qui  ameneront     une  entente 
generate.    II  semble  opportun  de  suggerer  que  cha- 
que  boite  de  peinture  blanche    melangee  que  Ton 
rencontre  dans  le  commerce  canadien  —  et  il  n'en 
existe  guere  d'importee — devrait  avoir  une  etiquette 
indiquant,  en  termes  presents,  les  noms  et  qualites 
des  diverses  couleurs  et  des  substances  de  renforce- 
ment  employees  dans'  sa  composition,  ainsi  que  les 
qualites  et  la  composition  de  la  partie  liquide.    L'a- 
doption  volontaire  d'un     etiquetage     de  ce  genre, 
adoption  que  nous  avons  deja  mentionnee,  semble 
bien  indiquer  qu'un  tel  systeme  est  praticable.     II 
est  done  probable  qu'une  legislation  dans  le  genre 
de  celle  que  Ton  a  proposee,  rencontrerait  le  cordial 
appui  de  tous  les  meilleurs  fabricants  de  peinture. 
Le  fantome  des  formules  secretes  s'est  finalement 
evanoui.    Les  fabricants  vendent    maintenant  leurs 
peintures  d'apres  les  services  qu'elles  rendent,  ce 
qui  est  la  seule  base  veritable  sur  laquelle  une  vente 
doit  s'appuyer:    On  n'a  pas  encore  parle  de  la  com- 
position de  la  partie  liquide  de  la  peinture,  et  il  sera 
dit  peu  de  chose  a  ce  sujet,  non  parce  que  la  question 
manque  d'interet,  mais  parce  que,  en  vue  du  temps 
accorde  a  cette  etude,  la  determination  de  la  com- 
position du  vehicule  a  du  etre  remise  a  un  examen 
ulterieur.    La  quantite  d'huiles  volatiles  a  ete  deter- 
minee,  et  les  huiles  fixes,  probablement  a  base  d'hui- 


le  de  lin,  constituent  la  partie  restante.  L'usage  de 
plus  en  plus  repandu  d'huiles  a  peinture  et  de  succe- 
danes  de  la  terebenthine  comme  eclaircissements, 
a  ete  analogue  a  celui  que  Ton  a  decrit  pour  les  cou- 
leurs, et  plusieurs  melanges  sont  aujourd'hui  em- 
ployes avec  succes,  qui  n'etaient  pas  en  honneur  il 
y  a  quelque  dix  ans. 

Certaines  explications  concernant  les  donnees 
analytiques  contenues  dans  le  present  rapport  sont 
necessaires,  si  Ton  veut  que  les  chiffres  inseres  ne 
soient  pas  interpreted  autrement  qu'il  ne  le  faut. 
L'analyse  complete  de  certains  echantillons  n'est 
pas  chose  facile.  II  s'ensuit  que  dans  un  travail  de 
ce  genre  ou  certaines  determinations  sont  effec- 
tuees  par  routine,  quelques  anomalies  apparentes 
peuvent  etre  visibles  dans  les  resultats.  La  pesan- 
teur  par  gallon,  les  pourcentages  relatifs  des  cou^ 
leurs  ou  matiere  solide,  et  du  vehicule  ou  partie  li- 
quide, se  comprennent  f acilement.  Les  huiles  fixes 
constituent  cette  partie  du  vehicule  qui  ne  s'evapore 
pas  apres  une  ebulition  de  quatre  heures  a  llOo  C. 
L'huile  de  lin  demeure  a  peu  pres  la  meme  quand 
elle  est  soumise  a  un  tel  traitement,  alors  que  la  te- 
rebentine,  l'essence  de  petrole  et  la  plupart  des  suc- 
cedanes  de  la  terebentine  sont  volatilises. 


LA    CORROSION    D'UN    TOIT    EN    METAL    PAR 

L'AMONCELLEMENT    DES   POUSSIERES 

DE    CHARBON 


Un  correspondant  nous  ecrit:  Nous  avons  ven- 
du  de  la  tres  bonne  peinture  a  toiture,  composee  de 
pur  graphite  et  de  pure  huile  de  lin  bouillie,  a  un 
etablissement  industriel  de  notre  ville,  il  y  a  cinq 
ann.  Cette  peinture  a  ete  employee  sur  le  toit  me- 
tallique  d'un  des  principaux  batiments  qu'ils  avaient 
construits.  Le  client  se  plaint  maintenant  que  cer- 
taines parties  du  toit  sont  en  tres  mauvaise  con- 
dition et  que  les  feuilles  d'acier  sont  rongees. 

Comme  nous  ne  tenons  pas  a  perdre  un  bon 
client  en  lui  repondant  simplement  qu'un  usage  de 
cinq  ans  est  un  bon  usage  pour  une  peinture  a  l'en- 
droit  ou  elle  a  ete  employee,  nous  avons  fait  un 
examen  approfondi  du  toit  et  avons  constate  qu'il 
y  avait  plusieurs  cheminees  en  fer  qui  passaient  a 
travers  du  toit,  a  quelques  50  pieds  de  hauteur.  Au- 
tour  de  ces  cheminees  se  trouve  une  forte  croute 
formee  par  un  depot  de  suie  et  de  poussiere  de 
charbon.  En  essayant  d'enleyer  cette  croute,  une 
partie  s'est  enlevee  comme  des  ecailles  de  rouille, 
tandis  que,  en  dehors  des  cheminees  le  toit  parait 
toujours  bien  peint  et  en  bonne  condition,  bien  que 
le  vernis  ne  paraisse  plus  et  qu'en  grattant  la  pein- 
ture les  trous  de  clous  soient  bien  apparents  dans 
le-  metal. 

Quelle  explication  pouvons-nous  donner  a  nos 
clients  pour  la  deterioration  du  metal,  aux  endroits 
ou  la  suie  et  la  poussiere  de  charbon  sont  le  plus  en 
evidence? 
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Reponse. — La  suie  provenant  du  charbon  se 
mele  librement  a  la  moississure  de  l'atmosphere  et 
en  se  deposant  sur  une  surface  metallique,  degage 
de  l'acide  carbonique  qui  fait  rouiller  le  metal.  Le 
temps  necessaire  pour  amener  la  corrosion  varie 
suivant  la  qualite  du  metal,  lorsque  l'acide  qui  se 
depose  agit  sur  la  peinture,  en  en  detruisant  gra- 
duellement  tous  les  elements  principaux,  en  per- 
mettant  l'infiltration  et  produisant  la  rouille  qui  se 
propage  malgre  la  couche  solide  apparente.  Nous 
pouvons  dire  que  dans  votre  region  la  suie  du  char- 
bon bitumineux  est  tres  nuisible  a  la  peinture  aussi 
bien  qu'au  metal  et  nous  pensons  que  cinq  ans  sans 
nouvelle  couche  est  certes  un  bon  usage.  Ne  con- 
naissant  pas  la  localite  ni  le  genre  de  manufacture 
dont  il  est  question,  nous  devons  nous  abstenir  de 
faire  aucune  suggestion  pour  le  meilleur  enduit  a 
adopter  pour  eviter  une  deterioration  complete  du 
toit.  Pendant  ces  vingt  dernieres  annees,  les  labo- 
ratoires  de  recherches  ont  fait  de  grands  progres 
dans  le  choix  des  enduits  appropries  pour  les  diffe- 
rentes  especes  de  constructions  en  fer  et  en  acier. 


LE  BOIS  DE  CHAUFFACE  SE  VENDRA  A  LA 
CORDE. 


On  veut  se  debarrasser  du  systeme  actuel  des  ventes 
au  voyage. 


Le  comite  forestier  de  la  Commission  de  con- 
servation recommande,  dans  son  rapport  annuel  de 
1919,  que  la  vente  du  bois  de  chauffage  se  fasse  a 
la  corde  dument  mesuree  au  lieu  du  commerce  au 
voyage  comme  cela  se  pratique  generalement  dans 
les  cites  et  les  Villes  du  Canada.  Voici  la  partie  du 
rapport  qui  r£fere  au  bois  comme  combustible: 

L'hiver  dernier,  la  Commission,  avec  le  con- 
tours d'autres  agences,  a  conseille  fortement  une 
production  beaucoup  plus  considerable  du  bois  de 
chauffage  et  son  emploi  plus  general  comme  com- 
bustible, dans  le  but  de  faire  face  a  la  disette  alors 
menacante  du  charbon  pour  le  chauffage  domesti- 
que.  Comme  resultat  des  entreprises,  tant  munici- 
pales  que  particulieres,  la  production  de  ce  bois  en 
a  et6  augmente  absolument  et  cela  n'a  pas  pen  aide 
a  compenser  pour  la  rarete  du  charbon  anthracite. 

Par  anticipation  des  besoins  de  l'hiver  courant, 
bon  nombre  de  municipalites,  surtoiit  dans  l'Ontario, 
se  sont  lancees  de  fagon  permanente  dans  le  com- 
merce du  bois,  d'abord  comme  question  de  protec- 
tion locale.  Le  gouvernement  ontarien  entreprit  de 
soulager  jusqu'a  un  certain  point  la  demande  du 
charbon  en  fournissant  du  bois  du  pare  Algonquin 
pour  le  chauffage  des  institutions  publiques;  il  of  frit 
de  plus  certains  privileges  aux  municipalites  de  l'On- 
tario qui  desireraient  obtenir  du  bois  de  chauffai;^ 
de  ce  pare. 

Le  controleur  federal  du  combustible  recom- 
manda  a  son  tour  un  plus  grand  usage  du  bois  com- 
me combustible  et  il  adressa  des  instructions  aux 


administrateurs  provinciaux  ainsi  qu'a  leurs  repre- 
sentants  locaux,  a  l'effet  de  s'occuper  des  possibili- 
ty du  bois  de  chauffage  en  rapport  avec  leurs  fonc- 
tions  officielles  concernant  la  citation  du  charbon. 

Malgre  les  difficultes  crees  par  le  manque  de 
main-d'oeuvre,  les  salaires  eleves,  la  congestion  du 
trafic  et  les  taux  de  transport  augmentes,  on  a  pro- 
duit  et  consume  une  quantite  de  bois  tres  conside- 
rable. Si  la  guerre  se  fut  continuee  et  que  l'hiver 
eut  ete  aussi  rigoureux  que  le  precedent,  cette  cam- 
pagne  en  faveur  du  bois  comme  combustible  eut 
aide  grandement  a  alleger  la  detresse  qu'aurait  ine- 
vitablement  causee  la  disette  du  charbon. 

Actuellement,  l'experience  des  deux  derniers 
hivers  a  demontre  que  le  bois  de  chauffage  occupe 
legitimement  dans  l'economie  domestique  une  place 
beaucoup  plus  grande  qu'auparavant  et  qu'en  cas 
d'urgence,  les  forets  de  bois  dur  dans  Test  du  Cana- 
da constitueraient  un  rempart  precieux  contre  tou- 
te  disette  possible  du  combustible  a  l'avenir. 

La  pratique  generale  des  commercants  locaux 
de  vendre  le  bois  au  voyage  seulement.  plutdt  qu'a 
la  corde,  a  mis  ce  combustible  a  un  veritable  desa- 
\:nitage,  car  les  acheteurs  n'ont  aucun  moyen  pra- 
tique de  savoir  quelle  quantite  de  combustible  ils 
out  pour  la  valeur  de  leur  argent.  Ce.serait  tout  au 
profil  du  public  si  le  gouvernement  federal  exigeait 
que  le  bois  de  chauffage  f lit  vendu  seulement  a  la 
corde  etalon  de  L28  i>ieds  cubes  on  a  toute  fraction 
de  cette  mesure. 


LES  OUTILS  "UNIVERSAL". 


Le  commerce  de  ['automobile  dans  la  province 
de  Quebec  et  les  provinces  maritimes  apprendra 
avec  interet  que  l"'outil  I'niversal  a  aleser  de  nou- 
veau  les  cylindres",  fabrique  par  la  Windsor  Ma- 
chine &  Tool  Works,  de  Windsor.  Out.,  est  mainte- 
nant  sur  le  man  he  de  Test.  Cet  outil  peut  servir 
pour  toutes  les  marques  de  tracteurs,  automobiles, 
moteurs  stationnaires.  marines  ou  d'aeroplane  et  il 
fera  un  alesage  net,  droit  et  bien  rond. 

Les  proprietaires  de  garage  devraient  profiter 
des  avantages  offerts  par  cet  outil  qui  leur  epar- 
gnera  beaucoup  de  temps  et  d'argent. 

La  fabrique  fait  actuellement  travailler  son 
personnel  durant  des  heures  supplementaires  pour 
repondre  a  la  demande  pour  ces  outils  vendus  sous 
la  marque  "Universal". 


REPRESENTATIONS  CANADIENNES  POUR  LA 
FRANCE  DEMANDEES. 


Industriel,  ayant  agents  dans  principals  villes 
de  France  et  vastes  magasins  a  Amiens,  s'occupe- 
rait  de  maisons  canadiennes  desirant  vendre  en 
France. 

M.  Lesage  a  Ailly-sur-Noye  (Somme),  France. 
References:  Banque  Sourmais  Cie,  Amiens. 
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La  combinaison  de  vente  des  articles  de  Ferronnerie,  Quincail- 
lerie,  Plomberie  et  Electricite  donne  de  bons  resultats. 


Les  confidences  d'un  marchand  a  ce  sujet. 


"Nous  avons  ete  entraine  malgre  nous  dans  les 
affaires.  Les  gens  sont  venus  a  nous  et  nous  ont 
demande  des  choses  que  nous  avons  du  prendre  en 
stock.  A  present,  nous  recevons  plus  d'affaires  que 
nous  ne  pouvons  en  faire."  Telles  sont  les  declara- 
tions que  nous  faisait  ces  jours-ci  le  proprietaire 
d'un  magasin  de  quincaillerie-plomberie  de  la  pro- 
vince en  reference  au  commerce  du  magasin  en  ac- 
cessoires  et  fournitures  electriques. 

"Les  affaires  ont  ete  meilleures  que  jamais", 
nous  disait-il,  "depuis  que  nous  pouvons  nous  oc- 
cuper  de  la  pose  des  fils  electriques.  Lorsque  nous 
nous  sommes  lances  dans  le  commerce  de  l'electri- 
cite,  nous  nous  rendimes  compte  qu'il  nous  fallait 
tenir  un  stock  de  facon  a  obtenir  les  resultats  que 
nous  desirions  et  gagner  de  l'argent.  Notre  ligne 
de  conduite  dans  toutes  nos  affaires  est  de  tenir  en 
stock  de  bonnes  marchandises  et  de  les  pousser  a 
l'aide  d'un  bon  service." 

"Dans  un  rayon  de  dix  milles  autour  de  notre 
localite,  il  y  a  un  certain  nombre  de  fromageries. 
De  ces  dernieres  aussi  bien  que  des  maisons  des 
fermiers  prosperes  de  toute  la  region  nous  arrive 
quantite  de  travail.  Nous  gardons  toute  l'annee  six 
homines  occupes  10  heures  par  jour;  nous  n'avons 
jamais  de  temps  calme.  L'automne  dernier  les  af- 
faires furent  tellement  nombreuses  que  nous  dumes 
fermer  pendant  six  semaines  notre  livre  de  com- 
mandes  et  refuser  de  prendre  tout  travail  nouveau. 
Notre  magasin  a  deux  vitrines  d'etalage  de  bonnes 
dimensions  et  nous  nous  en  servons  pour  mettre  en 
montre  les  lignes  de  saison  de  quincaillerie.  Nous 
en  changeons  la  disposition  et  le  contenu  toutes  les 
semaines. 

"Je  ne  saurais  trop  dire  les  bons  resultats  que 
nous  obtenons  de  nos  etalages  de  vitrine.  Un  seul 
exemple  qui  se  produisit  recemment  est  typique. 
Nous  avions  projete  une  vente  speciale  pour  liqui- 
der  une  partie  de  notre  stock  d'articles  en  email  et 
nous  avions  prepare  en  consequence  des  etalages 
de  vitrine  et  place  des  cartes  annoncant  cette  vente 
speciale.  Nous  nous  proposions  d'annoncer  cette 
vente,  mais  nous  n'en  eumes  jamais  la  chance.  Les 
marchandises  ne  furent  pas  plus  tot  dans  la  vitrine 
qu'elles  commencerent  a  se  debiter  et  nous  ecou- 
lames  tout  ce  que  nous  avions  decide  en  un  rien  de 
temps. 

"Au  demeurant,  en  ce  qui  a  trajt  a  l'annonce, 
nous  en  faisons  une  bonne  quantite  et  en  obtenons 
toujours  d'excellents  resultats.  Nous  trouvons  que 
la  publicity  est  un  moyen  excellent  pour  atteindre 
le  public  acheteur,  non  seulement  dans  la  ville,  mais 


dans  toutes  les  maisons  disseminees  dans  la  cam- 
pagne. 

"Nous  placons  nos  accessoires  electriques  sur 
le  devant  du  magasin  et  sur  un  cote  juste  derriere 
la  vitrine  nous  faisons  un  etalage  des  globes  et  au- 
tres  fournitures.  Sur  le  meme  cote  et  proche  du  de- 
vant se  trouve  un  merveilleux  vendeur  silencieux 
garni  de  lampes  de  poche  electriques.  Nous  ven- 
dons  quantite  de  ces  articles  et  nous  ventes  dans 
cette  ligne  augmentent  constamment.  Le  cote  gau- 
che du  magasin  sur  le  devant  est  consacre  a  l'eta- 
lage  des  ustensiles  en  email  qui  constituent  un  joli 
arrangement  sur  des  etageres  amenagees  speciale- 
ment  a  cet  effet. 

"Sur  le  plancher,  en  dehors  des  lignes  de  sai- 
son, sont  mis  en  etalage  des  articles  tels  que  poeles 
electriques,  lessiveuses  electriques,  etc.  Nous  te- 
nons des  poeles  electriques  depuis  deux  ans,  et  dans 
ce  laps  de  temps,  nous  en  avons  vendu  dix-sept.  Ce 
commerce  augmente  automatiquement  une  fois 
lance.  Un  client  satisfait  en  amene  un  autre.  Nous 
estimons  que  ce  commerce  est  un  de  ceux  qui  sont 
les  plus  susceptibles  de  developpement  et  que  les 
perspectives  qu'il  offre  sont  avantageuses. 

"Notre  maison,  il  y  a  quelque  temps,  a  com- 
mence la  reparation  des  articles  electriques  de  toute 
espece  et  les  affaires  dans  cette  branche  ont  atteint 
un  tel  chiffre  qu'a  present  un  homme  est  prepose 
exclusivement  a  cet  ouvrage. 

"Nous  avons  compris  que  de  tenir  une  ligne  de 
marchandises  aide  a  la  vente  d'une  autre.  Par 
exemple,  un  homme  qui  construit  une  nouvelle 
maison  vient  au  magasin  pour  la  plomberie  qui  lui 
est  necessaire  et  pour  faire  choix  d'un  equipement 
de  salle  de  bain  et  d'un  systeme  de  chauffage  ou 
tout  autre  appareil.  Tandis  qu'il  est  dans  le  maga- 
sin, il  peut  examiner  un  bel  etalage  d'accessoires  et 
appareils  electriques  et  tout  est  dispose  pour  l'inte- 
resser  dans  cette  ligne,  non  seulement  pour  l'eclai- 
rage  de  la  salle  de  bain,  mais  pour  l'illumination  de 
toute  la  maison.  Si  sa  femme  l'accompagne,  elle 
prend  interet  aux  fers  a  repasser  electriques,  aux 
lessiveuses  electriques.  et  autres  lignes  de  menage 
et  beaucoup  de  ventes  se  trouvent  faites  de  cette 
maniere  et  par  le  fait  de  l'etalage  opportun  de  ces 
articles. 

"Les  poeles  a  gaz  sont  des  articles  de  forte 
vente  dans  notre  magasin.  Nous  en  avons  debite 
200  en  deux  ans.  Dans  les  interieurs  de  fermes  aux 
alentours  de  notre  localite,  nous  avons  note  une  ten- 
dance marquee  pour  des  ameliorations  et  nous  sa- 
vons    que  les  fermiers    sont  de  bons    acheteurs  et 
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qu'ils  veulent  avoir  les  meilleures  marchandises,  ne 
regardant  pas  a  payer  le  prix  pour  se  les  procurer. 
Pour  ce  qui  est  du  travail  de  plomberie,  le  principe 
de  la  maison  est  de  remplacer  les  parties  que  don- 
nent  des  ennuis  par  des  marchandises  nouvelles  au 
lieu  d'essayer  de  reparer  les  vieilles.  Nous  estimons 
par  experience  que  dans  la  plupart  des  cas  c'est 
mauvaise  politique  d'affaires  que  d'essayer  de  repa- 
rer quelque  chose  qui  n'en  vaut  plus  la  peine.  Cela 
ne  peut  que  provoquer  de  nouveaux  ennuis  quelques 
jours  apres  et  le  client  se  montre  mecontent  de  l'ou- 
vrage  qu'on  lui  a  fait.  Nous  conseillons  genera  le- 
ment  aux  proprietaires  de  poser  de  nouvelles  pieces 
quand  le  cas  se  presente  et  ils  n'hesitent  pas  a  le 
faire  quand  nous  leur  avons  explique  pourquoi  ils 
devraient  faire  ainsi  et  les  meilleurs  resultats  qui  en 
decouleraient. 

"Le  point  suivant  relatif  aux  relations  avec  les 
manufacturers  entraine  nombre  de  discussions 
parmi  les  differentes  maisons:  Si  un  manufacturier 
nous  vend  un  article  qui  est  suppose  etre  eprouve  et 
garanti,  et  s'il  donne  par  la  suite  la  preuve  de  defec- 
tuosite,  pourquoi  aurions-nous  a  en  supporter  les 
depenses?  Prenons  par  exemple  les  bouilloires  de 
poeles  de  30  gallons;  nous  en  avons  achete  plus  de 
Vingt.     Toutes  etaient  supposees  avoir  ete  entiere- 


ment  eprouvees.  Chaque  bouilloire  defectueuse 
nous  coute  plus  de  $3.00  pour  etre  mise  en  etat. 
Nous  pensons  qu'il  devrait  y  avoir  quelque  protec- 
tion pour  le  marchand  sous  ce  rapport  et  que  le 
commerce  devrait  prendre  une  action  definie  dans 
ce  sens. 

"Pour  les  affaires  de  quincaillerie,  de  plomberie 
et  d'electricite  notre  maison  se  tient  en  relations 
etroites  avec  les  entrepreneurs.  De  cette  maniere 
nous  obtenons  tres  souvent  des  contrats  qui  cou- 
vrent  une  maison  on  une  usine  dans  toutes  les  lignes 
que  nous  sommes  prepares  a  fournir.  En  obtenant 
des  grosses  commandes  de  ce  genre  pour  la  ferron- 
nerie  de  construction,  les  accessoires  electriques, 
les  peintures,  la  plomberie,  le  systeme  de  chauffage 
et  autres  articles,  nous  reduisons  nos  frais  de  vente 
a  leur  minimum  et  augmentons  nos  profits  automa- 
tiquement.  C'est  la  un  des  principalis  avantages  qui 
ressortent  de  la  tenue  d'un  commerce  general  de 
cette  sorte,  car  tous  les  profits  de  chaque  ligne  sont 
canalises  par  la  meme  maison.  Pour  notre  part, 
nous  sommes  tres  satisfaits  du  debit  de  notre  nia- 
gasin  et  des  resultats  que  nous  avons  obtenus  de  la 
combinaison  de  vente  des  articles  de  ferronerie, 
quincaillerie,  plomberie  et  electricity." 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


MARCHE    DE    MONTREAL. 
Mercredi   soir,   le   13  aout,   1919. 

Le  prix  des  pores  ont  monte  au 
cours  de  la  semaine  et  Ms  sont  ver- 
mes a  $24  le  quintal,  quelques-uns  of- 
frant  et  payant  50c  de  plus.  II  y  a  eu 
une  avance  semblable  pour  les  pores 
abattus.  Les  prix  des  bestiaux,  aussi, 
sont  a  la  hausse.  II  y  a  concurrence 
entre  les  acheteurs  pour  avoir  le  meil- 
leur  choix  des  pores  et  des  bouvil- 
lons,  et  souvent  des  primes  sont 
payees  pour  se  procurer  des  approvi- 
sionnements.  Les  prix  du  saindoux 
sont  enclins  a  la  fermete  dans  cer- 
tains quartiers  et  la  margarine  peut 
monter,  par  suite  des  taux  eleves  du 
change.  Les  oeufs  frais  se  vendent  en 
grande  quantite  aux  prix  demandes. 
Le  marche  du  beurre  est  plus  facile 
aux  endroits  d'achat  et  les  prix  peu- 
vent  baisser  pour  le  commerce.  Les 
dindes  se  vendent  plus  cheres,  cette 
semaine,  et  les  prix  des  vieilles  vo- 
lailles  ont  baisse.  Le  poisson  des  lacs 
est  plutot  rare  et  les  prix  de  vente  du 
poisson  frais  sont  tres  raisonnables. 
Le  commerce  est  assez  satisfaisant 
pour  la  saison. 
UNE      PLUS      GRANDE      DEMANDE 

FAIT    MONTER    LES    PRIX    DES 
PORCS 

Viandes  fraiches.  —  II  y  a  eu  une 
demande  continuelle  de  la  part  des 
maisons  de  salaison  pour  des  appro- 
visionnements  de  pores.  Avec  des 
contrats  en  mains  de  I'etranger  pour 
le  bacon,  its  veulent  se  procurer  leurs 
approvisionnements  vite  et  bien  que 
1,500  po;-cs  soient  arrives  au  cours 
de  la  semaine,  ils  furent  promp- 
tement  pris  a  des  prix  plus  eleves 
certains  payant  $24.50  pour  leurs 
achats.  Pour  les  pores  de  choix  abat- 
tus, de  $33  a  $33.50  sont  les  prix  en 
vrgueur. 

Le  betail  est  actif  et  les  prix  sont 
plus  fermes  pour  les  steers  de  choix, 
20,  21c  etant  payes  pour  les  carcas- 
ses entieres  au-  commencement  de  la 
semaine.  II  est  evident  que  les  meil- 
leurs  steers  sont  rares,  et  que  les  pro- 
ducteurs  mettent  sur  le  marche  leur 
betail  sans  les  choisir.  Les  divers 
morceaux  de  choix  vont  probablement 
monter  encore. 

Nous   cotons: 

Pores  vivants   ......    24.00  24.50 

Pores,  prepares — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 33.00  33.50 

Truies   (pesantes)    ....    26.50  27.00 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore 0.40 

Gigot  de  pore  (trimmed 0.45 

Longes  (trimmees) 0.45 


Longes    (non  trimmees) 0.42 

Tenderloins,  la  lb 0.46  0.481 

Cotes,  Spare 0.26 

Epaules   (trimmees)    .    .    .     0.30  0.31 
Boeuf  frais — 
(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derriere 0.30 

Quartiers  devant    .    .    .    .     0.16  0.18 

Longes 0.37 

Cotes 0.28 

Chucks 0.15  0.16 

Hanches  . 0.28 

(Vaches) — 

'"Uiartiers  derriere  ....     0.25  0.28 

Quartiers  devant   ....     0.14  0.17 

Longes 0.28 

Cotes 0.25 

Chucks 0.15 

Hanches 0.26 

Veaux   (suivant  quality)    .     0.22  0.27 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb 0.36 

Mouton 0.20 

LES  VIANDES  PREPAREES  SONT 
STABLES    ET    FERMES 

Viandes  preparees.  —  Aucune  re- 
duction n'a  ete  faite  dans  le  prix  des 
diverses  viandes  preparees.  Le  bacon 
est  I'item  qui  se  vend  le  plus  et  les 
commandes  d'exportation  en  mains 
auront  surement  pour  effet  de  faire 
monter  les  prix  sur  la  liste  locale.  Les 
jambons  se  vendent  encore  en  gran- 
de quantite  aux  pleins  prix.  Le  pore 
en  baril  est  ferme  et  les  prix  des 
pores  abattus  sont  a  la  hausse  et  ils 
seront  augmentes  dans  un  avenir  tres 
rapproche. 

Nous  cotons: 

Viandes  pr£par£es — 

Jambons: 

Medium,  fumes,  la  lb — 

(Poids)  12-14  lbs 0.47 

14-20 0.48 

20-25 0.42 

25-35 0.40 

Dos— 

Ordinaire 0.53     0.57 

Bacon — 
Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

qualite) 0.53     0.57 

Roule,  la  lb 0.40 

Viandes  salves  seches — 
Long    (clear)    bacon,   lots 

de  1  tonne 0.301  0.31} 

Long    (clear)    bacon,    pe- 
tits lots 0.31     0.32 

Dos  gras,  la  lb 0.33 

Pore  en  baril — 
Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 67.50 

Dos,    morceaux    30-40    .     .    62.00  62.50 
Pore,  dos  gras  (clear)  brl     ....   70.50 

Pore,  lourd    (baril) 54.00 

Pore  engraisse"  aux  feves 

(baril) 56.00 

LE  COMMERCE  D'ETE  EST  BON 
POUR  LES  VIANDES  CUITES. 
Viandes  cuites.  —  Le  bon  commer- 
ce des  viandes  cuites  est  attribue  au 
grand  nombre  de  gens  qui  sont  aux 
endroits  de  villegiature.  Les  jobbers 
y    expedient    de     gros     approvisionne- 


ments. Les  marchands  au  detail  aussi 
y  envoient  egalement  de  grosses  com- 
mandes. Les  prix  sont  tres  fermes, 
surtout  pour  les  jambons  cuits  et  les 
viandes  roties.  Les  declins  sont  tres 
improbables  et  il  y  aura  probablement 
des  avances  sur  certaines  lignes. 
Nous   cotons: 

Tete  en  fromage 0.15 

Langue  de  boeuf  en  gel6e,  choix  0.70 

Langue  de  pore  en  gel6e   .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.    .    .    .  0.32 

Jambons,  rotis 0.66 

Veau  et  iangue 0.25 

Jambons,  rotis 0.66 

Jambons,  cuits 0.66 

Epaules,  roties 0.60 

Epaules,  bouillies 0.60 

Pat6s  de  pore   (douz.)    ....  0.85 

Boudin,  la  lb 0.12 

BONNES  VENTES  DE  SAINDOUX 
AUX     PRIX     DEMANDES. 

Sandoux.  —  Avec  un  marche  aussi 
ferme  pour  le  pore  et  les  produits  du 
pore,  il  ne  faut  pas  s'etonner  de  voir 
les  prix  du  saindoux  rester  fermes. 
II  peut  se  produire  des  avances  d'un 
moment  a  I'autre,  car  le  mouvement, 
bien  que  leger,  par  suite  de  la  tempe- 
rature chaude,  est  continuel.  Le  ton 
est  tres  fort. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb 0.371 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0.38 

Seaux,  20  lbs,  la  lb 0.38J 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb 0.39 

LE     PRIX     DE     LA    GRAISSE    VEGE- 
TALE   SOUTENU;    LES  VENTES 

SONT  BONNES. 
Graisse  Vegetale.  —  Le  mouvement 
de  la  graisse  vegetale  est  de  saison. 
II  n'y  a  pas  d'augmentation  dans  la 
demande  et  le  ton  continue  d'etre  tres 
ferme,  avec  des  avances  frequentes 
pour  les  produits  similaires.  Le  choix 
est  un  peu  plus  considerable  cette 
semaine,  ce  qui  indique  que  certains 
jobbers  demandent  plus  pour  le  pro- 
duit. 

Nous   cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .   .  0.31  0.3B 

Tinettes,  5  Olbs 0:31]  0.314 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.   .    .   .  0.311  0.32 

Morceaux  de  1  lb.  la  lb.  4  0.33  0.34 

LE  FROMAGE  EST  STABLE;  LA 
BASE  PEUT  SE  MAINTENIR. 
Fromage.  —  A  present  que  le  com- 
merce comprend  les  prix  que  Ton 
peut  obtenir  pour  des  approvisionne- 
ments de  fromage  achetes  pour  le 
marche  anglais  par  I'intermediaire  du 
gouvernement,  il  est  plus  ou  moins 
probable  que  la  base  sera  sujette  a 
moins  de  changement  qu'elle  ne  I 'a 
ete  depuis  quelque  temps.  Naturelle- 
ment,    cela    dependra      du    developpe- 
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ment  des  marches  exterieurs,  car  le 
vendeur  est  parfaitement  libre  de  dis- 
poser de  son  fromage  ou  il  veut.  Les 
producteurs  semblent  satisfaits  des 
prix  que  leur  offre  le  Ministere  des 
Vivres  anglais.  On  dit  que  du  fro- 
mage a  ete  expedie  au  marche  des 
Etats-Unis  dernierement.  Les  arriva- 
ges  de  fromage  au  port  de  Montreal 
montrent  une  diminution  de  98,642 
livres  sur  ceux  de  1918,  pour  la  pe- 
riode  s'etendant  du  1er  mai  au  1er 
aout. 
Nous  cotons  : 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24J. 

No.  3,  la  lb 0.24 

LE  BEURRE  PLUS  FACILE;  LE 
PRIX     N'EST    PAS    REDUIT. 

Beurre.  —  Au  cours  de  la  semaine, 
les  prix  ont  ete  plus  faibles  aux  cen- 
tres d'achat,  mais  les  changements 
faits  n'ont  pas  affecte  les  cotations 
locales.  Les  arrivages  ont  ete  consi- 
derables et  le  surplus  a  du  augmenter. 
Cela  peut  avoir  pour  resultat  de  faire 
baisser  les  prix.  Les  ventes  de  la  se- 
maine derniere  ont  ete  de  2,962  pa- 
quets  de  cremerie.  L'augmentation 
des  arrivages  de  beurre  ici  depuis  le 
1er  mai  ont  ete  de  10,143  paquets 
pour  la  meme  periode  de  1918.  C'est 
ce  qui  explique  la  diminution  des  ar- 
rivages  de   fromage. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cremerie  pasteurise   .   .    .  0.544  0.54} 

Le  rneilleur  cremerie    .    .  0.54  0.54:} 

Bon  cremerie 0.53}  0.53i 

Le  rneilleur  de  fer me  .  .   .  0.49  0.50 

LE  CHANGE  PEUT  FAIRE  MONTER 

LES   PRIX    DE   LA   MARGARINE. 

Margarine.  —  Bien  qu'il  n'y  ait  pas 
eu  de  changement  sur  la  base  du  prix 
de  la  margarine,  la  saison  etant  tran- 
quille  et  la  demande  moins  considera- 
ble, certains  jobbers  s'attendent  a  une 
hausse  aux  Etats-Unis,  par  suite  de 
''augmentation  considerable  des  taux 
jdu  change.  Si  ces  taux  augmentent 
encore,  il  y  aura  probablement  une 
revision  des   prix  de   la   margarine. 

Margarine: 
En     moules,     suivant     la 

qualite,  la  lb 0.36     0.37 

iEn  tinettes       suivant    la 

qualite,  la  lb 0.32     0.34 

LES   OEUFS    FRAIS    EN    BONNE 
DEMANDE. 

Oeufs.  —  Les  prix  ont  ete  quelque 
peu  enclins  a  changer  ici  et  la  chez 
certains  marchands.  La  concurrence 
est  plus  marquee  et  cela  a  eu  pour 
effet  de  faire  baisser  un  peu  les  prix. 
Les  oeufs  strictement  frais  sont  re- 
cherches  par  la  plupart  des  acheteurs 
et  its  sont  en  bien  plus  grande  de- 
mande que  tous  les  autres  et  I'on  dit 
que  meme  les  No  1  ne  se  vendent  pas 
en  grande  quantite.  Les  acheteurs  di- 
sent  qu'ils  peuvent  acheter  a  des  prix 
satisfaisants  dans  la  Saskatchewan  et 


I'Alberta.  Toutefois,  ces  marches  ne 
sont  pas  favorables  dans  le  moment, 
par  suite  des  delais  necessaires  pour 
le  transport. 

Voici   les  prix  du  gros  que   nous  co- 
tons: 

Oeufs  strictement  frais    .     0.62  0.64 

De  choix 0.58 

No.  1 0.52 

No.  2 0.45 

LE   PRIX   DES  VOLAILLES   BAISSE; 
LES  DINDES  PLUS  CHERES 

Volaille.  —  Les  prix  payes  par  les 
acheteurs  ont  beaucoup  baisse  au 
cours  de  la  semaine.  De  26c  a  29c  la 
livre,  au  lieu  de  33c  a  35c  sont  payes 
actuellement.  D'un  autre  cote,  le  prix 
des  dindes  a  augmente  et  elles  se  ven- 
dent a  43c.  Le  marche  offre  peu  de 
changement  et  les  prix  d'entreposage 
restent  les  memes. 
LE       POISSON       DES       LACS      PLUS 

RARE;  GROSSES  VENTES  AU 
CONSOMMATEUR. 

Poisson.  —  Les  livraisons  du  pois- 
son  frais  de  la  region  des  lacs  ont 
ete  assez  considerables.  On  remarque 
la  rarete  de  plusieurs  varietes,  bien 
que  le  poisson  blanc  soit  abondant. 
La  demande  du  consommateur  est 
active  pour  le  poisson  frais  et  bien 
que  les  prix  continuent  d'etre  eleves 
pour  le  saumon  et  le  fletan,  ces  pois- 
sons  se  vendent  bien  quand  meme.  II 
y  a  une  vente  de  saison  pour  le  pois- 
son en  paquets  et  fume,  bien  qu'il  ne 
se   vende   pas   en   grande  quantite. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dore 0.22 

Anguilles.  la  lb 0.12 

Bullheads  (preparees) 0.15 

Gaspereaux,  chacun 0.07 

1  laddies 0.12  0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Fletan,  Est 0.23  0.24 

Fletan,  Ouest 0.23  0.24 

Morue,   tranchee    ....     0.10  0.12 

Morue  pour  le  march6     .     0.07  0.08 

Carrelets 0.09 

Crevettes 0.30 

Petit  brochet  (pike),  la  lb.     0.12  0.13 

Homards  vivants    ....     0.48  0.50 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.30  0.32 

Saumon  de  Gaspe   ....     0.40  0.45 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson   blanc 0.17  0.18 

Truite,  de  ruisseaux 0.40 

L'EPICERIE 
II  y  a  eu  quelques  importants  chan- 
gements de  faits  cette  semaine  et  les 
tendances  du  marche  continuent  vers 
la  hausse,  meme  pour  les  fruits  et  les 
legumes  perissables.  Les  pelures  nou- 
velles  commencent  a  arriver  et  leurs 
prix  ne  sont  pas  plus  eleves  que  ceux 
demandes  pour  les  anciennes.  Les 
confitures'  et  les  groseilles  ainsi  que 
les  conserves  de  cassis  se  vendent 
plus  cheres.  L'avoine  roulee  et  la  fa- 
rine   de    mai's   ont    monte   cette   semai- 
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ne  et  il  est  probable  que  les  cereales 
en  paquets  vont  monter  egalement. 
Le  lait  evapore  et  les  sodas  en  pa- 
quets sont  a  la  hausse.  Les  confitu- 
res sont  cotees  plus  cheres.  Les  pea- 
nuts vertes  se  vendent  beaucoup  plus 
cheres  a  I'importateur  et  les  peanuts 
roties  vont  probablement  monter 
bientot.  Les  raisins  sans  pepins  ar- 
rivent  et  its  se  vendent  plus  chers. 
Les  riz  sont  tous  a  la  hausse  ainsi 
que  le  tapioca.  Les  thes,  les  cafes  et 
le  coco  sont  tous  fermes.  II  y  a  eu 
declins  pour  l'avoine  et  1'orge.  Un 
plus  grand  nombre  de  varietes  de 
fruits  sont  disponibles.  mais  les  prix 
sont  eleves.  Les  legumes  verts  sont 
tres   fermes,   aussi. 

LE  SUCRE  DE  QUELQUES  RAFFI- 
NERIES  MONTENT  DE  55c. 
SUCre.  —  Par  suite  de  la  demande 
active  pour  le  sucre  raffine  et  la 
hausse  du  sucre  brut,  un  ton  tres  fort 
a  prevalu  sur  ce  marche  ces  dernie- 
res  semaines,  avec  le  resultat  que  le 
prix  a  ete  augmente  aujourd'hui  par 
les  raffineries  St.  Lawrence  et  Atlan- 
tic a  55c  les  100  lbs  pour  toutes  les 
varietes  et  actuellement  le  granule 
ordinaire  est  cote  a  $10.50  les  100  lbs 
en  sac.  Toutefois,  la  Canada  Sugar 
Refinery  maintient  encore  son  prix 
de  $9.95. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  <'Xtra  granule    ....    10.50 

Acadia,  extra  granule 9-95 

St.  Lawrence,  extra  granule  .      10.60 

Canada,  extra  granule 9.95 

Dominion  cristal  granule   .    .    .     9.95 

Glace,  barils 10.15  10.30 

Glace  (bottes  de  25  liv.) .  10.55  10.70 
Glace  (boites  50  livres) .   .  10.35  10.50 

Glace.  1  livre ••   1105 

Jaune  No  1 •         J5.5. 

Jaune  No  2  or 9.45     9.55 

Jaune  No  3 9.35     945 

En  poudre.  barils   ....   10.05  10.20 

En  poudre  50s 1015  10.50 

En  poudre  25s 1035  10.60 

Cubes  et  des,  100  lbs.  .  .  10.55  10.65 
Cubes,  boites  de  50  lbs.  .  10.65  10.75 
Cubes,  boites  25  livres    .    10.85  10.95 

Cubes,  paq.  2  lbs 11.95  12.05 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .   .   10.55 

100  lbs 10  65 

"       boites  50  lbs  .   .   .   10.75 

"       boites  25  lbs  .   .   .   10.95 

"       cartons  5  lbs  .   .   .   1179 

cartons  2  lbs  .  .   .   12.45 

Crystal  Diamond,  barils  ....   10.55 

"       boites   100  lbs.  10.65 

boites   50  lbs..   10.75 

"       boites   25   lbs..   10.95 

LE  CIRAGE.  LE  CAMPHRE,  LA 
MINCEMEAT  PLUS  CHERS. 
Cirage,  Camphre,  Mincemeat. — Des 
prix  plus  eleves  sont  cotes  par  une 
importante  maison  pour  le  cirage  a 
chaussures  Deux-dans-Un.  La  nouvel- 
le  liste  est  en  hausse  de  10c  a  $1.30. 
Le  camphre  a  monte  de  25c  la  lb.  a 
$4.  La  mincemeat  de  Wethey  est  co- 
tee  par  la  meme  maison  a  une  hausse 
de  65c  la  caisse  a  $5.10. 
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LES    GROSEILLES    ET     LES     BAIES 
PLUS    CHERES;     LES    CONFI- 
TURES   MOMENT. 

Conserves.  —  De  grosses  avarices 
sont  annoncees  par  une  importante 
maison  pour  les  groseilles  et  les  gro- 
seilles  ou  cassis.  Le  nouveau  prix 
pour  les  groseilles,  2's.  est  de  $3  la 
douzaine  et  pour  les  cassis,  pour  la 
meme  dimension,  $4.65;  au  gallon 
$16.  Les  pois  en  conserves  se  ven- 
dent  plus  chers  egalement.  Les  stan- 
dards se  vendent  $1.95,  a  $2.00  la  dou- 
zaine; les  Early  June,  $2.07  a  $2.12^. 
et  les  extra  fins,  $3.  On  s'attend  a  ce 
que  certains  jobbers  seront  en  posi- 
tion de  remplir  leurs  contrats  avec  le 
commerce  sur  un  pourcentage  de  li- 
vraison    beaucoup    plus.eleve. 

Les  confitures   E.   D.   Smith   sont  ac- 
tuellement  cotees   a    une   avance   de   5 
a    10   pour  cent. 
CONSERVES  DE   FRUITS 

Nous    cotons: 

Pommes,  2%s.  doz.    .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.40 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.   .    .    .  4.65 

gallon,  doz 16.00 

Cerises  rouges,  doz.  .    .    .     2.90  3.20 

Gooseberries,  2s.  doz 3.00 

Gooseberries,   2s.    (seaux)   2.774  2.80 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 2.80  3.00 

Peches,  2% 3.75  4.00 

Poires,   2s 2.50  2.90 

Poires,  2%s 3.25 

2s.  (sirop  clair) ....  1.90 

Annanas  (gratte'  et  tranche^  2s.  3.60 

Annanas  2%s 4.50 

Prunes,  Lombardie   ....   2.00  2.20 
Reines-Claudes,        ver- 

tes,  2s 2.45 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises,   2s 4.00  4.25 

Framboises,  2%s 2.60 

Fraises,  2s 4.25  4.50 

LEGUMES 
Asperges   (amSricaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 5.75 

Asperges  importers,  2%s..   4.85  5.25 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .   1.95  2.00 

Feves,   Refugee 1.75 

Betteraves,   2  liv 1.40  1.42$ 

Betteraves,   2  liv 0.95 

Carottes  (tranches),  2s.  .   1.45  1.75 

Bl<§-d'Inde   (en  <5pis)   gal.    .   7.25  7.50 

Epinards,   3s 2.85 

Epinards  Californie,  2s   .    .   3.15  3.50 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,  2%s 2.10 

Tomates,  3s 1.95  2.10 

Tomates,  gallons 6.00  7.02$ 

Citrouille,    2%s.    (douz.)    1.10 

Citrouille,  gallon   (douz.)    3.25 

Pois,  standards 1.45  1.55 

Pois,  early  June 1.60  1.67$ 

Pois,  tres  fins,  20  oz.  .    .    .   2.30  2.40 

Pois,  2s.,  20  oz 1.57$ 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 
hautes 1.90 


Chums ,  boites    de   %  lb., 

plates 1-00 

Boites    hautes    de    1    lb. 

caisses    de  4  dz,  la  dz.     4.50     4.80 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes   .    .    .     2.60     2.75 

Pale,  y2  lb.,  douz 1.37$ 

Pale,  1   lb.,   douz 2.37$ 

Pinks,  %  lb.,  douz 1.62$ 

Cohoes,   1  lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,   1   lb.,   plates 2.25 

Cohoes,  V2  lb.,  plates 1.75 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.60     4.60 

Red  Springs,  %  lb 2.45 

White  Springs    (Is) 2.30 

Saumon     Gasp6,     marque 

Niob6  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     1.90     2.00 
Steak    de    baleine,    1  lb., 

plates 1-90 

Harengs,     kippers,     douz. 

(caissse    de    4    douz.) 2.25 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates)   douz 2.25     2.50 

Haddies    (lunch),  y2  lb.- 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25     2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norv6giennes,  la 

caisse  de  100   (%s.) 25.00 

Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     quality),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises 32.00 

Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 1.90 

LES  PEANUTS  VERTES  A  20/2c; 
ELLES  SERONT  PLUS  RARES 
Noix.  —  Les  prix  des  peanuts  sem- 
blent  de  nouveau  a  la  hausse,  et  il  y 
a  eu  dernierement  a  Montreal  une 
vente  de  peanuts  vertes  importees  a 
20y2c.  Cela  veut  dire  que  la  hausse 
va  se  produire  bientot.  La  recolte  aux 
Etats-Unis  ne  sera  pas  faite  d'ici 
quelque  temps  encore  et,  en  atten- 
dant, on  dit  que  les  approvisionne- 
ments  disponibles  sont  plutot  limi- 
tee.  Les  autres  varietes  continuent 
d'etre   rares,  et   les  prix  sont  fermes. 

Amandes,  la  lb 0.28 

Amandes  (ecal^es)    ....   0.51  0.60 

Amandes   (Jordan) 0.70 

Noix  du  BrSsil  (nouvelles)  0.25  0.29 

Noix  du  Br6sil'  (med.)    .    .   0.15  0.17 

Avelines    (Sicile),  lal  ib.    .   0.27$  0.31 

Avelines    Barcelone    .    .    .   0.26$  0.30 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Peanuts    (roties)   — 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32  0.35 

Jumbo 0.20  0.23 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Ecal6es   No    1,   Espagnoles  0.20  0.21 

Ecal6es  No  1 0.16$  0.18 

EcalSes  No  2 0.14 

Peanuts   (salves)  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassSes,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb. 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,     Nouvelle-Orl6ans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 


Noix  (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)      0.23  0.25 

Noix  (Scalers) 0.78  0.80 

Noix   (espagnoles)    ....  0.30  0.33 

LES    PRIX    MAINTENUS,    MAIS    LE 

MARCHE    DES    FEVES    EST 

LENT. 

Feves.  —  Les  prix  continuent  d'etre 
fermes  et  le  commerce  du  detail  n'est 
pas  considerable.  Quelques  chars  de 
stock  de  choix  d'Ontario  ont  ete  ven- 
dus,  dit-on,  autour  de  $5   le   boisseau. 

Nous   cotons: 

Feves    canadiennes,    tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.00  5.60 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

LES    RAISINS   SANS   PEPINS  A  20c; 
PETIT    MOUVEMENT. 

Fruits  sees.  —  Le  marche  est  tran- 
quille  et  il  n'y  a  pas  grand'ehose  a  y 
remarquer.  Les  prix  ne  baisseront  pas 
probablement.  Le  ton  est  ferme  et 
aussi  que  le  mouvement  commencera, 
d'ici  quelques  semaines,  il  y  aura  pro- 
bablement des  avances  sur  certaines 
lignes.  Les  nouveaux  raisins  sans  pe- 
prns  en  paquets  commencent  a  arri- 
ver  et  une  maison  les  cote  a  20c  le 
paquet  pour  les  cartons  de  15  onces. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy 0.30 

Pommes  (6vapor6es) 0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19    0.20 

Choix 0.20     0.24 

Grand  choix 0.21    0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .  0.16     0.18 

Poires 0.25 

Pelures  (anciennes) — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18     0.20 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7-50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16  onces    .    .    .  0.17    0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,   loose,    3   couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepin6  de  choix,  12  onces   —     0.12 
Epepine'  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepine"  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 
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gV'S  EFFERVESCENT 

SALT 


Le  Sel  Effervescent  d' ABBEY 

Un  breuvage  rafraichissant  pour  Pete 

Tenez  vos  ventes  de  Sel  d'Abbey  actives  durant  l'ete  en  disant  a  vos 

clients  comment  l'employer  comme  breuvage  qui  petille  et  qui  rafrat- 

chit. 

Une  cuilleree  a  the  de  Sel  d'Abbey  dans  un  verre  d'eau  etanche  la 

soif  — fait  disparaitre  les  effets  deprimants  de  la  temperature  chaude 

—  chasse  le  mal  de  tete  -     purifie  le  sang  —  eclaircit  le  cerveau  —  et 

assure  une  bonne  digestion. 

Le  Sel  d'Abbey  est  l'une  des  preparations  typiques  qui  se  vendent 

durant  toute  l'annee  ;  c'est  la  raison  pour  laquelle  nous  l'annoncons 

dans  les  principales  publications  durant  toute  l'annee.    Prenez-le  en 

stock — poussez  sa  vente. 

THE  ABBEY  EFFERVESCENT  SALT  CO.,  MONTREAL. 


Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins   (fancy) 0.17 

Valence,   choisi 0.11  J 

Valence,   4  couronnes,  par 

couches O.lli 

Sultanas  (bleached),  boltes 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27*  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces 0.16 J 

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .   0.20  0.23 

Paquets  de  15  onces   .    .    .  0.20J  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Duties  Excelsior,  la  caisse    . 

(36-lOs.) fi-50 

Dattes     Dromadaires     (36- 

LOs) 7-75 

P:i'iuets   seulement,   Excel- 
sior     0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Flgues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 


Pruneaux — 
Californie  (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s    (bolte  de  25  lbs)    ....  0.22 

80-90s 0.19 

90100s 0.15  0.17 

100-120S 0.14 

LE    RIZ    MONTE    ENCORE:     LE 
TAPIOCA    AUSSI. 

Riz  et  Tapioca.  —  Des  avarices  ont 
de  nouveau  ete  faites  sur  le  riz,  et  la 
base  est  decidement  nominale.  II 
semble  a  present  que  le  marche  de  ce 
pays  ne  s'ameliorera  pas  en  ce  qui 
concerne  I'augmentation  des  appro- 
visionnements  de  I'Orient,  et  avec  des 
approvisionnements  sur  place,  beau- 
coup  reduits,  il  y  a  peu  d'espoir  de 
voir  les  prix  baisser.  Le  Patna,  le 
Siam,  le  Carolina  et  le  Pakling  ainsi 
que  d'autres  varietes  ont  tous  subi 
des  avances  cette  semaine.  La  situa- 
tion du  tapioca  est  aussi  beaucoup 
plus  forte.  La  base  ici  a  avance  a 
15c   et    16c    la    lb. 

Nous  cotons: 
Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 15.00 

Honduras 15.00 

Siam  No  2 11.00 

Siam  (fancy) 12.00 

Rangoon  "B" 10.75     11.00 

Rangoon  "CC" 11.50     10.75 

Pakling 11.00 

Mandarin 11.75 

Tapioca,  la  lb.   (seed)   .  .  0.12       0.12A 

Tapioca    (flake) 0.12J 

Tapioca    (pearl)    ....   0.12       0.12J 


LES       VENTES      DE      SIROP      SONT 
STABLES:     LA    MELASSE 
FERME. 
Sirop    et     Melasse.    —     Une     grande 
quantite  de  sirop  de  canne  a  ete  ven- 
due   recemment.     Une    grande    partie 
de  ce  sirop  a,  dit-on,  servi  a  faire  des 
confitures.     Le    marche    est   fort    et    la 
base  est  maintenue  sans  changement. 
La    melasse    se    vend    lentement,    mais 
la   base  est  ferme. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl^-d'Inde:  — 
Barlls,  environ  700  livres  .    .    .     0.08* 

%  baril 0.08+ 

Ki'gs 0.08i 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites    de   10   livres,   caisse    % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites    de    20    livres,    caisse    14 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls.,  scan  25  liv.,  chaque  .   .     2.65 

3  galls.,  seau  38y2  liv.,   chaque     3.S5 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     6.25 

Sirop  de  bl^-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boftes  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a, 

la  caisse,  la  caisse 6  25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne   (crystal  Diamond)- 
Boites    2   livres,    2   douz.,   a   la 

caisse  . 7  00 

Ms  barils,  les  100  livres  .    .    .    .   10^00 
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Barils,  les  100  livres 9.75 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).     4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 0.98     1.03 

Barils 1.01     1-06 

%  barils 1.03     1.08 

Melasses  Antigoa — 

Puncheons 0.95 

Barils 0.98 

LES  CLOUS  PLUS  CHERS;   LA 
CREME  DE  TARTRE  RARE. 

Epices.  —  Un  marche  de  mi-ete  re- 
gne  ici  et  le  mouvement  n'est  pas 
aussi  considerable  qu'il  y  a  quelques 
semaines.  Malgre  cela,  les  besoins 
d'assortissage  du  commerce  sont  con- 
siderables. Les  clous  moulus  sont 
plus  fermes  et  Ton  demande  plus  cher 
pour  le  clou  en  paquets  qui  a  monte 
de  4y2c-  la  livre.  La  creme  de  tartre, 
pure,  est  tres  rare  et  I'on  dit  qu'il 
serait  difficile  d'en  acheter  en  gran- 
de  quantite. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.32  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0-45  0-55 

Creme  de  tartre    (frangai- 

se,  pure) 0.85  0.90 

Amencaine  (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Gingembre 0.28  0.38 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

maique) 0.30 

Macis 0.80  1.00 

Epices  melangees    ....   0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....   0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.60  0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....   0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....   0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux  ou  en  poudre) 130 

Graine    de    cardemome,    la 

lb.,  en  vrac 2.00 

LES    VENTES    DE    CAFE    CONSIDE- 
RABLES;     L'EXPORTATION 
INCERTAINE. 

Cafe,  Cacao.  —  Le  mouvement  du 
cafe  de  Montreal  a  ete  lourd  depuis 
quelques  semaines.  Nous  sommes  a 
la  saison  ou  il  se  fait  tres  peu  d'af- 
faires sur  ce  marche.  II  est  evident 
que  I'Allemagne  n'achete  pas  encore 
comme  on  s'attendait  qu'elle  le  ferait 
immediatement  apres  la  signature  de 
la  paix.  Le  cacao  est  populaire  comme 
breuvage  glace,  et  il  y  a  un  mouve- 
ment d'ete,  bien  qu'il  ne  soit  pas 
considerable. 

Bogotas,  la  lb 0.43  0.45 

Jamaica,  la  lb 0.38  0.41 

Maracaibo,  la  lb 0.38  0.41 

Mocha   (types) 0.42  0.45 

Mexicain,  la  lb 0.42  0.44 

Rio,   la  lb 0.36J  0.38J 

Santos,  Bourdon,  la  lb.  .    .  0.43  0.45 

Santos,  la  lb 0.42  0.44 

Par  1-lb.,  la  doz 5.25 

Par  1  lb.,  la  doz 5.75 

Par  I  lb.,  la  doz 1.45 

Par  10s.  la  doz 110 


LA    CONSTRUCTION— Suite 


St.  Jacques  L'Achigan 

Bureau,  fabrique  et  magasin  de 
$30,000  pour  la  H.  Duys  Tobacco  Co. 
Gerant,  E.  N.  Cusson. 

St-Denis 

Modifications  et  additions  a  reali- 
se de  St-Denis,  sur  la  riviere  St-De- 
nis pour  la  paroisse.  Architectes:  Viau 
et  Venne,  76  rue  St-Gabriel,  Montreal. 
Des  soumissions  seront  demandees 
plus  tard. 

Shawinigan   Falls. 

4  logements  de  $10,000  ,a  Almaville, 
pour  Alexandre  Boisvert,  3me  Ave. 
Le  proprie^aire  louera  ces  logements. 


Trois-Rivieres 

Elevateurs  a  grain  de  $35,000  sur 
le  site  du  Havre,  pour  L.  N.  Jour- 
dain,  rue  Badeaux.  Architecte:  Jules 
Caron,    69   rue   St-Frs.-Xavier. 

Reparations  a  une  fabrique  de  fro- 
mage,  $4,000,  pour  A.  Guillemette, 
Trois-Rivieres.  Le  travail  sera  fait  h 
la  journee. 

Residence  de  $8,000  sur  la  rue 
Notre-Dame,  pour  H.  Dupont.  Le  pro- 
prietaire  1'occupera  ou  il  la  louera. 

Additions  a  une  residence  de  $4,000, 
H.  Cadcret,  129  rue  St-Philippe.  Le 
propri6taire  1'occupera. 

Verdun 

Magasin  et  jeu  de  quilles,  $14,000 
sur  la  rue  Wellington,  pour  R.  E.  Ste- 
phen, 132  rue  Rielle. 


LA    CAPITALE    AGRICOLE 


IE  PLUS  GRAND  EVENEMENT  ANNUEL  DE  LA  PROVINCE 

EW®S@9r$65eDt 


LA  SEMAINE  DU  RETOUR  A  QUEBEC 


Era  Route  Vers  Quebec! 

a     ?>'fst  admis  aue  Quebec  est  la  ville  la  plus  interessante  ,A 

ae  1  Amenque  au  point  de  vue  pittoresque  et  historique.  ,,/// 

C'est  admis  que  Quebec  est  une  ville  moderne,  possedant  /"      f/i 

1  une  des  merveilles.  du  monde,  le  fameux  Pont  de  Quebec.  .>*'  Ik 

C'est  admis  que  l'Exposition  Provincial  en  double  l'attrait. 

Bienvenue  a  tous,  et  Bienvenue  aux  anciens    Quebecois    dans  -»// 

_  Jit 

Refour  a  Quebec 

Profitez  des  facilites 
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PRIX    COURANTS 

Dans  la  liste  qui  suit  sont  comprises  uniquement  les  marques  speciales  de  marchandises  dont  les  maisons  indiqu^es  en  ca- 
racteres  noirs,  ont  l'agence  ou  la  representation  directe  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufacturent  elles-memes.  Les  prix 
indiqu6s  le  sont  d'apres  les  derniers  renseignements  fournis  par  les  agents,  repr^sentants  ou  manufacturiers  eux-memes. 


L.  CHAPUT,   FILS  &  CIE,  LTEE, 

Montreal 

"PRIMUS" 

The    Noir   Ceyland    et    Indien 

Etiquette  Rouge,  paquets  de  1  liv., 

c-s   30  livres,  la  livre 0.58 

Etiquette    Rouge,    paquets    de    % 

livre,  c-s  30  livres,  la  livre  ..0.58 
Etiquette  Rouge,  paquets  %  livre, 

c-s  29%  livres,  la  livre 0.60 

Etiquette  Argent,  paquet  de  1  liv., 

c-s   30  livres,  la  livre 0.65 

Etiquette   Argent,    paquets    de    % 

livre,  c-s  30  livres,  la  livre  ..0.65 
Etiquette   Argent,    paquets    de    % 

livre,  c-s  29%  livres,  la  livre  ..0.67 

"PRIMUS" 

The  Vert,  Naturel,  non  colore 

^Etiquette  Rouge,  paquets  de  1  liv., 

cs  30  livres,   la  livre 0.58 

(Etiquette    Rouge,    paquets    de    % 

|    livre,  c-s  30  livres,  la  livre  . .   .  .0.58 

Etiquette    Rouge,    paquets    de    % 

i    livre,  c-s  29%  livres,  la  livre  ..0.60 

Etiquette  Argent,  paquets  de  1  liv., 

|    c-s   30  livres,  la  livre 0.65 

lEtiquette    Argent,   paquets    de    % 
j    livre,  c-s  30  livres,  la  livre  . .   .  .0.65 
Etiquette   Argent,    paquets    de    % 
livres,  c-s  20%  livres,  la  livre  .  .0.67 

BRODIE  &   HARVIE,   LIMITED 

jFarines  pr^parees  de  Brodie.    La  doz. 
XXX"  (Etiquette  rouge)  paquets 

de  3   livres 2.90 

Paquets  de  6  livres 5.70 

Superb,  paquets  de  3  livres    ..    ..2.80 

I   Paquets  de  t>  livres 5.50 

nt.  paquets  de  3  livres..    ..2.85 

Paquets  de  6  livres 5.60 

Buckwheat,   paquets   de   1%    livrel.70 

—  —  —       3  livres 

—  —  —       6  livres 
>iddle-Cake,  paquets  de  3  livres 

Paquets  de  5  livres 

Pancake,  paquets  de  1%  livre   ..1.90 
\voine  roul6e  Perfection,  la  dou- 

zaine  de  paquets 3.00 

ike,  paquets  de  1%  livre. 

Lrs  caisses  contenant  12  paquets  de 
>  livres  ou  de  2  douzaines  de  3  livres, 
30  cents  chaque. 

La  pleine  valeur  est  remboursee 
nour  caisses  retournees  completes  et 
>n  bon  4tat  seulement. 

Pour  les  cartons  contenant  %  dou- 
aine  de  paquets  de  6  livres,  ou  1  dou- 
;aine  de  paquets  de  3  livres,  pas  de 
rais. 

Conditions:    argent   comptant. 
HENRI  JONAS  &  CIE 
Montreal 


Pates   Alimentalres   "Bertrand" 

La  lb. 

lacaroni   "Bertrand"  ....  Manquant 

'ermicelle         —  ...        

Paghetti  —  ....        _ 

alphabets  —  ....        

Fouilles  —  ....        

oquilleB  —  . .   . .         

etites  Pates    —  . .  . .        — 


Extraits   Culinaires  "Jonas"       La  doz. 

1  oz.  Plates    Triple    Concentrel.00 

2  oz.  Carries       —  —        2.30 

4  oz.  —  —  —  4.00 
8       oz.         —          —            —         7.50 

16  oz.         —  —            —  14.60 

2  oz.  Rondes  Quintessences  2.40 

2%  oz.         —  —  2.70 

5  oz.  —  —  4.60 
2  oz.  —  —  1.90 
8  oz.  —  —  8.00 
8  oz.  Carrees  Quintessences  8.00 
4  oz.  Carries  Quintessences, 

bouchons  emeri  ..    ..5.00 
8      oz.  Carries  Quintessences, 

bouchons  emeri  ..    ..9.00 
2       oz.  Anchor  Concentr6  1.20 

4       oz.       —  —  2.15 

8       oz.       —  —  3.60 

16       oz.       —  —  7.20 

2  oz.  Golden  Star  "Double  Force'0. 95 
4  oz.       —        —  —  1.75 

8  oz.       —        —  —  3.25 

16  oz.       —        —  —  5.75 

2  oz.  Plates      Solubles     0.95 

4  oz.       —  —  1.75 

8  oz.       —  —  3.25 

16  oz.       —  —  5.75 

1  oz.  London      0.65 

2  oz.        —  0.95 

Extraits  a  la  livre,  de   .  .$1.25  a  $4.00 

—      au    gallon,   de    ..   8.00  a  24.00 

Memes    prix    pour   les    extraits    de 
tous  fruits. 

Vernis  a  chaussures.  La  douz. 

Marque   Froment,   manquant. 
Marque  Jonas,  manquant. 
Vernis   niilitaire  a   l'gpreuve   de   l'eau 

$3.25. 

Moutarde  Francaise  "Jonas"    La  gr. 
Pony  3  doz.  a  la  caisse  $13.00 

Small  8  —  — 

Medium  2  —  — 

Large  2  —  —  manquant 

No  64  Jars  1  —  —  manquant 

No   65   Jars  I  —        $30  00 

No    (it!    Jars  1 

No  67  Jars  1  —  —  manquant 

No  68  Jars  1  —  —  manquant 

No  69  Jars  1  —  —  manquant 

Molasse  Jugs      1  —  —  manquant 

Janes,  %  .gal.    1  —  —  manquant 

Jarres,  %  gal.     1  —  —  manquant 

Pts    Perfecl    Seal.    1   doz.,   $33.00   par 

grosse. 
Qrts  Perfect  Seal,  1  doz.,  a  $48.00  par 

grosse. 

Poudre    Limonade   "Messina"   Jonas 
Petites  boites,  3  douzaines  par  caisse, 

a  $15.00  la  grosse. 
Grandes  boites,  3  douzaines  par  cais- 
se, a  $36.00  la  grosse. 
Poudre    Orangeade    •'Messina"    Jonas. 

Petites   boites,   3   doz   par  caisse     a. 

$15.00  la  grosse. 

Sauce  Worcestershire 15.00 

"Perfection",  %  pt.  k  $15.00  la  grosse, 

3  douzaines  par  caisse. 

THE   CANADA  STARCH  CO.,   LTD. 

Manufacturier  des  Marques 

Edwardsburg 

Empois  de  buanderie.  La  livre 

Canada  Laundry  Starch  (caisse 

de   40  livres) 0.10 

— White  Gloss   (caisse  de  40  li- 
vres). paquets  de  1  livre..    ..0.10% 


Empois.  No  1,  Blanc  ou  Bleu, 
(caisses  de  48  livres),  boites 
en  carton  de  3  livres 0.11 

Kegs     No     1     d 'Empois     Blanc 

n-ais.  e    1e    100    livres)     ..     ..0.10% 

Barils    d'Empois     Blanc    No     1 

(2UU    liwes)     0.10% 

Edwardsburg  Silver  Gloss,  pa- 
quets chrom  de  1  livre,  (30 
livres) 0.12 

Empois  Silver  Gloss  (48  livres), 
en    bidons    de    ti    livres    ..     ..0.13% 

—  —         (36  livres), 

holies  a   coulisse  de   0   livres. .0.13% 

Kegs  Silver  Gloss,  gros  cristaux 

i  100  livres) 0.11% 

Benson's  Enamel  (eau  froide) 
(40  livres)   a  la  caisse    ..    ..3.25 

Celluloid 

Caisse  contenant  45  boites  en 
canon,    par   caisse 4.70 

Empois   de   cuisine.  ' 

W.  T.  Benson's  and  Co's.  Cele- 
brated    Prepared     Corn      (40 

livres) 0.11% 

Canada   Pure    Corn    Starch    (40 

livres) 0.10% 

Farine  de  pomme  de  terre  raffi- 
a6e  Caaeo,  (46  livres).  pa- 
quets   de    1    livre 0.16 

(Boite  de  20  livres,  %c.  en  plus  (ex- 
cepts pour  la  farine  de  pomme  d« 
terre). 

Sirop   de   ble-d'lnde    Marque    Crown 

Par  caisse 
Jarres  parfaitement  cachet6es, 

3  livres,  1  douz.,  en  caisse   ..4.00 
Boites  de  2  livres,  2  douzaines, 

en    caisst     5_4g 

Boites   de   5  livres,   1   douz.,   en 

caisse e.05 

i"  liv.,   '-  douz.,  en  cai 
20    liv  .    i,    douz.,   en    caisse.  .5.70 
(Les  boites  de  5,  10  et  20  livres  ont 
une  anse  en  fil  de  fer). 
Barils,  environ   Ten   livres    .         o  08± 
Demi-baril,   environ   350   livres!  !o!om 
Quart   de   baril,  environ   17.">  liv.0.08% 
Seaux  en  bois  de  2  gals,  25  liv 

chaque  

3  gals,  38%  liv.,  cha- 

1ue 

5    gals,    65    liv.,    cha- 

("K> 6.25 

Sirop  de   Ble-d'lnde.      Marque   Lily 
White 

Par  caisse 
Boites  de  2  livres.  2  douzaines. 5.95 
Boites  de  5  livres,  l  douzaine.  .6.55 
Boites  de  10  livres.  %  douzaine ..  6.25 
Boites  de  20  livres    .,   douzaine .. 6.20 

(Les  boites  de  5,  10  et  50  livres  ont 
une  anse  en  fil  de  fer). 

Fret  paye  pour  5  caisses  de  sirop  ou 

TnVh«es'  pour  10  boftes  <* 'empois  ou 
10  boites  assorties  de  sirop  et  d'em- 
pois  jusqu'a  toute  station  de  chemln 
?£?  dans  les  Provinces  de  Quebec 
et  d'Ontario  a  Pest  ou  au  sud  duSaSt 
Samte-Mane,  Sudbury,  North-Bay  et 
Mattawa  et  jusqu'a  tous  les  ports  des 
lacs  pendant  la  saison  de  navigation. 
Conditions:  net  30  jours.  Pas  d'es- 
compte  pour  paiement  d'avance. 
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CHURCH    &    DWIGHT 
Cow    Brand    Baking    Soda 
Empaquet6 


coni- 


me  suit: 
Caisses  de  96 
paquets    de 
5    cents    ..3.45 
Caisse  de    60  paquets  de    1  livre.  3. 65 
Caisse  de"L20  paquets  de  V2  livre.3.85 
Caisse  de    30  paquets  de    1  livre. 
Et  60  paquets  melanges.  y3  lb. 3. 75 

W.   CLARK,    LIMITED, 
Montreal 


.i/2s.     2.90 

.   Is.     4.90 

. .   2s.     9.25 

,  .   6s.  34.75 

.  .14s. 

.  .y2s.  2.90 
. .  Is.  4.80 
. .  2s.  9.25 
. .  6s.  34.75 
..Is.  4.80 
.  .  2s.  9.25 
. .   6s.  34.75 

.  .y2s.    0.00 

.  .   Is.     0.00 


Corned   Beef   Compresse" 

Corned    Beef    Compress^ 

Corned    Beef    Compress^ 

Corned   Beef   Compress^ 

Corned    Beef    Compress<§ 

Roast  Beef ' 

Roast 

Roast 

Roast 

Boeuf  bouilli 

Boeuf  bouilli 

Boeuf  bouilli 

Veau   en  gelee    . . 

Veau  en   gel£e    . . 

Feves    au    lard,  Sauce    Chili,  eti- 
quette   rouge  et    dor<§e,   4    dou- 
zaines  a  la  caisse,  la  douzaine.  .0.90 
do     4    douzaines,   la  douzaine.  .1.25 
do    grosses  boites,  2  douzaines, 

la  douzaine 2.30 

do    a  la  V6g<§tarienne,  avec  sau- 
ce tomates,  boites  de  42  lbs.. 2. 25 
do    au  lard,  grandeur  1%   •  •   •  • 

Sauce  Chili,  la  douzaine 1.90 

Pieds  de  cochons  sans  os  ..    ..ls.4.90 

Pieds  de  cochons  sans  os  ..    ..2s.9.90 
Boeuf  fumS  en  tranches,  boites  de 
fer-blanc 3-40 


Boeuf  fume'   en  tranches,  pots   en 

verre ls.3.90 

Boeuf  fum6  en  tranches,  pots  en 

verre ^s.l.SO 

Boeuf  fume  en  tranches,  pots  en 

verre 2.80 

Langue,  jambon  et  pat6  de  veau 

y2s.2.35 

Jambon  et  pat6  de  veau  ..    .  .%s.2.35 

Viandes  en  pots,  6pice>s,  boites 
en  fer-blanc,  boeuf,  jambon, 
langue,  veau,  gibier %s.0.75 

Viandes  en  pots,  6pic6es,  en  fer- 
blanc,  boeuf,  jambon,  langue, 
veau,  gibier %s.l.40 

Viandes  en  pots,  6pice"es,  en  ver- 
re, poulet,  jambon,  langue  .  .%s. 2. 40 

Langues %s. 

Langues Is. 

Langues    de    boeuf,    en  boites   en 

fer-blanc %s.3.90 

Langues    de    boeuf,    en  boites    en 

fer-blanc Is. 8. 40 

Langues    de    boeuf,    en  boites    en 

fer-blanc %s.l3.40 

Langues   de   boeuf,    en  boites   en 

fer-blanc 2s.17.20 

Langues  en  pots  de  verre   . . 

Langues  de  boeuf,  pots  de  ver- 
re    taille  iy214.50 


Langue  de  boeuf,  pots  de  verre 

2s.l9 

Mince  Meat  en  "tins"  cachetSes 

herm6tiquement 

Mince  Meat Is.  2.90 

Mince  Meat 2s.  4.00 

Mince  Meat 5s.12.90 

En  sceaux  de   25  Iivres    ..    ..0.15 

En  cuves 0.15 

sous  verre 3.25 

CANADIAN    BOILED    DINNER 

Is 2.40 

2s 5.90 

Mince  Meat — 

KETCHUP    AUX    TOMATES 

Bouteilles  de     8   onces 2.20 

Bouteilles  de  12  onces 2.75 

Bouteilles  de  16  onces 3.40 

BEURRE   DE  PEANUT 

Beurre  de  Peanut ^s.  1.40 

Beurre  de  Peanut %s.  1.90 

KLIM 
Petites  boites,  48  d'%  de  livre,  la 

caisse 5.85 

Boites  de  famille,  24  d'l  livre,  la 

caisse 8.4C 

Boites  d'HOtel,  6  de  10  Iivres,  la 

caisse 18. 11 


Pour  l'Et6 

CLUETT.  PEABODY  &  CO.    OF  CANADA,   LIMITED 


Les  1 
chandc 
vraienl 
bun  sto< 
impernii 
gargonnets. 
Les  classes  sont  a  la  veille  < 
et   avec    la   temperature 
de    l'automne    notre    '  im 
pour  gargonnets"   lie  ma 
se  vendre  facilement. 
Les     "Impermeables    To' 
ecoliers"    sont   faits  <1e  ti 
avec   collet    en    velours   a   j 
fermoirs  a  l'epreuve  de  la  ro» 
deux   poches   exterieures, 
couleurs:   noir  et  kaki. 

Ecrivez-nous  pour  avoir 
des  renseignements  complex'- 

TOWER  CANADIAN 

Toronto 
Halifax  va 

Service  d'un  ocean  a  l'aif 


If 
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Achetez   du    Macdonald 


C'est  le  meilleur  moyen  de  vendre  du  tabac  recom- 
mandable.  Cesdernieres  60  annees  les  tabacs  Macdonald 
— dont  la  marque  de  fabrique  est  un  "Coeur"- ont  ete 
les  tabacs  favoris  des  Canadiens  pour  fumer  et  pour 
chiquer, 

Achetez  les  tabacs  Macdonald  en  boites  de  10  livres. 
Chaque  boite  de^Brier''  etde  ''Prince  of  Wales''  contient 
quatre  palettes  de  plus  que  dans  les  autres  empaqueta- 
ges,  de  sorte  que  le  detaillant  fait  un  profit  additionnel 
de  60  a  80  cents  par  boite  qu'il  achete. 

Tabac  a  Fumer  en  Palettes Tabac  a  Chiquer  en  Paleitts 

"British  Consola  '  I       M       "Prince  of  Wales" 

"Brier"  lifiBf        "Napoleon 

"Index"  \$/  "Black  Rod     [Torquette] 

Crown 

Marque  de  fabrique  enregistree 


BOITE  de  BRIE 


W.  C.  MACDONALD  REG'D,  incorporated 


u 


Maison  fondee  depois  plus  de  60  ans. 
MONTREAL,        -        P.Q. 


BOITEdePRm 


WALES 


La  liste  de  la  Marque 
^Boites  ovales  et 


T01M0URS  MIEUX  QUE  CE  QU  ON  EN  ATTEND 

Les  aliments  marins  de  la  marque  Brunswick  repondent  aux 
besoins  des  gens  difficiles  partout. 

La  Marque  Brunswick  a  etabli  I'etalon  de  qualite  des  produits  alimentaires  de 
poisson. 

Le  poison  frais  peche  dans  la  fameuse  Baie  Passamaquoddy  passe  par  un  pro- 
cede  scientifique  et  il  est  empaquete  quelques  instants  apres  etra  sorti  de  son  ele- 
ment, de  sorte  que  I'on  lui  conserve  sa  saveur  naturelle  si  appreciee  par  le  con- 
scmmateur. 

Nous  n'avons  pas  a  insister  sur  la  popularity  des  produits  de  la  MARQUE 
BRUNSWICK  chez  les  marchands  qui  les  tiennent  en  stock,  lis  savent  par  expe- 
rience que  les  clients  qui  achetent  les  produits  de  la  MARQUE  BRUNSWICK 
sont  satisfaits  et  qu'ils  "reviennent"  et  ce  sont  ces  clients  qui  donnent  !e  plus  de 
profits    au    marchand. 

Commandez     la     MARQUE     BRUNSWICK     chez    votre    marchand    de   gros. 

Brunswuk    :    \\    Sardines  a  I'Huile,   '4  Sardines  a  la  Moutarde,  Finnan  Haddies 
rondes)  Hareng  Saur,  Hareng  a  la  Sauce  aux  Tc  mates,  Clams, 


CONNORS  BROS-,  LTD.,    blacks  hakboh,  n.b. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Les  veritables 


gagnent. 

La   Compagnie   de    London 
se  voit  refuser  son  injonc- 
tion. 

Protegez  vos  Clients 
Les  Toasted  Corn  Flakes 

de  KELLOGG 

sont  toujours  mis  dans  la 


WMTIT 


I'enveloppe  a  I'epreuve  de 
I'humidite 

(Traduit     du     "Globe"     de     Toronto 
numero  du   8  aout). 


LA  MAISON  DE  LONDON 
J>ERDJN  APPEL 

Le  juge  Kelly  refuse  d'accorder 

I'injonction  prise  contre  la 

W.  K.  Kellogg  Cereal  Co. 

La  Battle  Creek  Toasted  Corn 
Flake  Company,  Limited,  de  London, 
Ontario,  s'etait  adressee  a  la  Cour 
pour  obtenir  une  injonction  dans  le 
but  d'empecher  la  W.  K.  Kellogg 
Cereal  Company,  de  Toronto,  Canada, 
et  la  Kellogg  Toasted  Corn  Flake 
Company,  de  Battle  Creek,  Michigan, 
de  produire,  manufacturer,  vendre. 
staler  ou  annoncer  des  paquets  ou 
cartons  contenant  ou  faits  pour  con- 
tenir  les  Toasted  Corn  Flakes  sem- 
blables  a  ceux  employes  par  les 
demandeurs. 

Le  juge  Kelley,  apres  avoir  enten- 
du  la  demande.  le  10  juillet.  prolon- 
gea  le  delai  de  deux  aemaines  afln 
de  donner  aux  demandeurs  une 
chance  d'examiner  M.  J.  L.  Kellogg, 
secretaire  des  compagnies  d6fende- 
resses. 

Le  juge  Kelley,  jeudi,  le  7  aout, 
rendit  sa  decision  par  laquelle  il 
refusait    d'accorder    I'injonction. 

Cette  decision  permet  a  la  W.  K. 
Kellogg  Cereal  Co.,  de  Toronto,  Ca- 
nada, et  a  la  Kellogg  Toasted  Corn 
Flake  Co.,  de  Buttle  Creek,  Michigan, 
de  contimier  la  fabrication  et  la 
vente  au  Canada  de  !>  urs  fameux  au- 
thentiques  Kellogg's  Toasted  Corn 
Flakes  dans  une  enveloppe  en  wax- 
tite.  I 


Attention  a  cette  signature 

FAITS  A  TORONTO,  CANADA,  PAR 

[W.  K.  Kellogg  Cereal  Co., 

Kellogg  Toasted  Corn  Flake  Company 

Battle  Creek,  Mich.     —     Toronto,  Canada 
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Pensez  a  Votre  Salle  a  FHuile 

Songez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
nipuler  de  la  gazoline  et  de  l'huile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
par  l'emploi  d'un  equipement  modeme. 

Chaque  vente  que  vous  faites  vous  donne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
s'en  vont-ils  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  l'huile  ren- 
versee  ou  perdue  par  le  coulage,  l'evaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
la  manutention? 

UNE  POMPE 


Fig.    19. 

Equipe- 
ment      pour 
petrole. 


fESTABUSHEO   I685J 

IT 


POUR  L'EMMAGASINAGE  DE  L'HUILE 
mettra  votre  commerce  d'huile  sur  une  base  pro- 
fitable. El  le  est  a  I'epreuve  du  coulage  et  de 
l'evaporation;  elle  est  precise,  commode,  absolu- 
ment  propre,  jolie  et  elle  sauve  beaucoup  de 
temps.  Elle  vous  permettra  de  vendre  plus 
d'huile  avec  moins  de  travail.  Pas  de  perte  d'au- 
cune    sorte.      Pas   d'odeur. 

Permettez-nous  de   vous  envoyer  notre   litterature 
prouvant  nos  dires. 

S.  F.  BOWSER  COMPANY,  LTD. 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 

Bureaux  de   ventes   dans   tous   les  centres. 
Representants   partout. 


Fig.   241.    Pom- 
pe    a     gazoline 
"Sentinelle 
Rouge". 


..^-  "         "N^^£>-::""~>- 


■&S&&& 


— 


^%f 


f/«.< 


FAIT  AU  CANADA 

I  Iti,E '"■*:"■  FA  I  R  B  A  N  K .Sffifi&HXJ  Laissez  faire  votre  ouvntfe 

*ft"%C-.>>t*---    v  limited  MONTREAL  par  ksJumeauxGOLDDUST". 


»  V\_.  ^  ' 
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Clark 
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EV;  .  MThTl 
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Les    Feves    au   Lard    de 

CLARK 

a  la  sauce  aux  tomates,  chili  ou  sans  sauce 

Vos  clients,  M.  l'epicier,  tiennent  toujours  a  la  qualite,  mais  actuellement  l'economie 
est  egalement  une  consideration  pour  eux.  Si  vous  leur  donnez  les  Feves  au  Lard  de 
Clark  ils  savent  qu'ils  ont  la  meilleure  qualite  a 

Un  prix  raisonnable 

De  votre  cote  vous  retirez  des  profits  de  la  vente  a  vue,  de  l'ecoulement 
rapide  de  votre  stock  et  des  clients  satisfaits  qui  reviennent  en  acheter 
ENCORE 

PRENEZ-EN  EN  STOCK  IMMEDIATEMENT  ELLES  SONT  EN  GRANDE  DEMANDE 

W.  Clark,  Limited  ^fl^k.  Montreal. 


Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,  ONT. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
•  Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


II   faut  distinguer  les 
Allumettes  et  les 
Allumettes  d'Eddy 

Lesquelles    vendez-vous  ? 

II  y  a  tout  autant  de  difference  entre^les  allumettes  qu'il 
y  en  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 

On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 

Les  allumettes  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis  : 

Elles  ne  vous  desappointent  jamais.  (Le  marchand  non 
plus  ne  recoit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet). 

70,000,000  deces  allumettes  sortent  denotre  fabriquetous 
les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pays. 

Un  ecoulement  rapide  de  stock  voila  ce  que  cherche  tou- 
jours le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy  la  chose 
devient  tres  facile. 

Connues  d'un  ocean  a  l'autre,  elles  se  vendent  toutes 
scules. 

Vous  ygagneriez  aenvoyer votre  commande  aujourd'hui. 

The  E.  B.  Eddy 
Co.,  Limited. 

]•*>::       CANADA. 


LE  SERVICE  DE  PUBLICITE  DE 
HEINZ 

Donne  de  bons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  tient  a  se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heinz  a 
I'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  de  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientele  et  aug- 
mentez  le  nombre  de  vos  clients  satisfaits. 

H.  J.  Heinz  Company 

Tous  les  produits  Heinz  vendus  au   Canada 
sont  prepares  au  Canada. 


Un  produit  toujours  de  saisoo 

Le  biscuit  SODA  "SELECT"  se  vend  tout 
le  long  de  l'ann^e  et  constitue  par  conse- 
quent une  ligne  extremement  avantageuse 
a  tenir.  De  plus,  d'aiin^e  en  annexe,  see 
ventes  vont  en  augmentant,  car  sa  quality 
lui  vaut  chaque  jour  de  nouveaux  clients. 

La  reputation  des  Biscuits  Sodas  "SELECT" 
est  pour  vous,  M.  le  Marchand,  une  garantie 
de  premier  ordre  car  elle  vous  assure  un 
debit  constant  et  vous  procure  des  clients 
satisfaits  qui  sont  pour  votre  magasin  la 
ineilleure  reclame  qui  soit. 

Nos  voyageurs  sillonnent  la  Province  de 
Quebec  pour  vous  faciliter  la  remise  de  vos 
comiuandes  et  pour  vous  faire  gofiter  nos 
ediantillons  ;  inais  6i  vous  i-tes  de  court  dans 
votre  stock  de  biscuits,  n'attendez  pas  leur 
passage,  ecrivez-nous  de  suite  et  nous  vous 
fournirons  le  meilleur  service  que  vous  puis- 
6iez  attendre  d'une  inaiaon  reputee. 

No*  Biscuits  plaitent  aux  gouts  les  plus  diffi- 
cile*. 

Us  sont  avantageux  a  vendre. 
Commandez-en  aujourd'hui. 

The  Montreal    Biscuit    Co. 

Manufacturiers  de 

Biscuits   et  Conliseries 

Montreal 

Le  Biscuit  "Select"  se  distingue  des  autres  par  sa  qualite 
irreprochable.  e'est  le  favori  des  consommateurs. 
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Fruits  et  Legumes 


EN  GHOS 


Commandes  de  la  campagne 
par  telephone,  telegrammes  ou 
lettres,  executees  promptement. 

Livraison  speciale  pour  Montreal. 


NAP.   MORRISSETTE 

IMPORTATEUR 

18  Place  Jacques-Cartier 


MONTREAL 


Tel.  Main   845. 


Faites   payer   votre   loyer   par   vos 
etalages   de    vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sur  le  trottolr. 

Supports  pour  Etalages  de  Vitrine 

Une    serie    merveilleuse    de    supports   interchangeables    patentes 

pour  etalages  de  vitrine,  appropriee  aux  Articles  de  Nouveautes, 

Costumes,    Chapeaux,    Chemiserie,    Chaussures   et   Marchandises 

Generales.   La  serie  vous   donnera  10  ans   de  Bons   Services  en 

rendant  effectif  votre  commerce  par  l'arrangement  de  garnitures 

de  vitrines. 

Les  Supports  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  sont  que  quelques-uns 

des  dispositifs  que  vous  pouvez  obtenir  avec  la  serie  complete; 

on  peut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 

Faits  de  Chene,  fini  Dore,  Antique  ou  Patine.  La  serie  est  mise 

en  un  coffre  en  bois  dur     avec  couvercle  a  charnieres,   un  bon 

endroit  pour  garder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 

le  moment.    II  y  en  a  des  milliers  de  cette  serie  en  usage  jour- 

nellement. 

No    104.     Cette    sgrie    a    130    "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  Magasin  General $27.50 

En  outre  de  la  s£rie  ci-dessus,  nous  en  fabriquons  une  pour 
l'usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.  Cette  serie  est  tota- 
lement  differente  de  la  s4rie  pour  Magasin  General;  elle  est 
faite  pour  l'etalage  de  marchandises  plus  pesantes  et  convient 
specialement  a  l'Epicerie  de  detail. 
La  S6rie   No  20  a  89  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries $38.50 

La    S6rie    No  20!/2  a  50   "Younits"   interchangeables  pour 

les  Vitrines  de  Petites  Epiceries $23.10 

En   Stock   a    Hamilton  —  Commandez  directement  ou   par  votre 
marchand  en  Gros  —  Patented  et  falts  au  Canada. 

THE     OSCAR     ONKEN     CO. 


5150  FOURTH   STREET, 


Cincinnati,  Ohio,  U.S.A. 


Hotre  Guide  de  ITIcbeteur 


Consultez  dans  les  pages  du  present 
numero  du  "Prix  Courant,"  notre  "Guide  de 
l'acheteur"  ;  vous  y  trouverez  bien  des  rensei- 
gnements  utiles  qui  vous  permettront  de  faire 
vos  achats  aux  meilleures  conditions  du  marche, 
en  vous    adressant   aux   meilleurs  fournisseurs. 
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SOUPE  AIX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 


le 


mon 


de- 


*-""-ilitiW"-^- "'  ■  ■  JA' 


La   qualite    y   entre 

avant    que     I'eti- 

quette  soit  mise 

sur  la  botte. 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivez  directement 


Dominion  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 
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Exigez  cette 
Marque 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 

Pondus  et  Plume 

Demandes  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 

Enr. 

287   rue   Adam,   MAISONNEUVE 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne   Kola 


Cidre    Champagne 

Cidre  de  Pomme 

Eau   Minerale 

Fraise 

Orange 

Siphon,   Etc. 


35  rue  Frontenac,  TTK^ 


LASALLE  256 


HOTEL   VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Proprielalre 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,   $3.50   et 

$4.00  pa 

r  jour. 

Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine   roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre   magasln. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIHES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  dr  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau     -      -      •      36  rue  Alexandre 

TBOIS-BIVIEKES 


Tout   le   monde   connait,    Tout   le   monde    achete 


Demande 
considerable 


fit 


RIGA 


39 


Vente 
assuree 


Avis   aux 
Com  merman  ts 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.  Garnissez  done  vos  stocks 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatif 
contre  ce  terrible  fleau. 

Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,    40    RUE    PLESSIS,    MONTREAL. 


STANWAY- HUTCH  INS   LIMITED 


IMPORTATEURS  GENERAUX 


Nous  avons  quelques  occasions  speciales  a  offfrir  en  fait  de  thes  de  Ceylan, 
des  Indes,  de  Java  et  du  Japon,  pris  dans  notre  stock  frais  et  nouveau  et 
choisi   specialement   par  des  experts  ayant   une  experience  de   plus  de   20  ans. 

Si  vous  avez  besoin  de  the  n'oubliez  pas  de  demander  nos  prix.     Ecrivez-nous. 
18  RUE  ST-ALEXIS,        -        -        -        -        -       MONTREAL. 
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Lorsque  vous  vendez  les  confitures  et  g'elees 
de  notre  marque  vous  etes  garanti  contre  toute 
reclamation  de  vos  clients,  parce  que  nos  pro- 
duits  donnent  pleine  et  entiere  satisfaction. 

Commandez  a  present  vos  appro- 

visionnements     de    Confitures    de 

Fraises  de  la  Marque 

Old  City  Manufacturing  Co.,  Rgd.  de  Quebec 

Elles  sont  f aites  des  fruits  les  plus  soig'neusement 
choisis  qui  conservent  dans  le  sirop  leur  saveur 
particuliere  toute  entiere  et  leur  forme  intacte 
grace  a  notre  procede  moderne  de  refroidisse- 
ment. 

Notre  manufacture  est  munie  des  machines  les  plus  perfectionnees,  et 
tenue  dans  un  etatde  proprete  remarquable  etest  operee  par  des  experts, 
ce  qui  vous  assure  la   perfection  des    produits    que    vous    nous  achetez. 

Ecrivez-nous  pour  cotations  ou  autres  rensei- 
gnements  ;  nous  sommes  a  votre  entiere  disposition. 

Old  City  Manufacturing  Co.  Rgd 

Manufacturers  de  confitures  et  gelees. 
QUEBEC,  (P.Q.) 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS     EN     COUR     SUPE- 
RIEURE 


Ulric  Archambault  vs  P.  Garneau, 
Quebec,  $318. 

P.  E.  Layton  vs  Jas.  Rowan,  Montreal, 
4eme  cl. 

Viauville  Lands  Ltd.  vs  H.  A.  E.  Mo- 
rin,  Ls.  Langlois,  Narcisse  Sauva- 
geau,  Eust.  Bissonnete,  Jos.  Letour- 
neau,  Montreal;  Oliva  Prairie,  Bou- 
cherville,   $5,110. 

J.  E.  Chicoine  vs  Zoel  Martel,  Mont- 
real, $395. 

Western  Canada  Flour  Mills  Co.,  Ltd, 
vs  Emery  Choquette,  Tetreaultville, 
$336. 

Dolor  Raymond  vs  W.  P6pin,  Mont- 
real, $249. 

Realties  Securities  Ltd.  vs  F.  A.  Se- 
necal,  Plantagenet,  Ont.,.$658. 

Mile  E.  Champagne  vs  Salvatore  Mos- 
cato,  Jos.  Figluizzi,  Montreal,   $517. 

J.  R.  Constantineau  vs  J.  A.  Mireault, 
Montreal,  $592. 

Ls.  Trudel  vs  A.  G.  D.  Legrove,  Mont- 
real,  $100. 

L.  W.  Leduc  vs  Laura  de  Courcelles, 
Montreal,  $230. 

A.  Kalechman  vs  Mozes  Zaltzman, 
Montreal,  $125. 


-:o:- 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


Alb.  Dubois  vs  E.  Paradis,  $31. 

Rice  Studio  Ltd.  vs  Bert  Davidson  et 
al.,  $40. 

J.  A.  Tremblay  vs  Mme  Fred.  Suther- 
land, $9. 

H.  Dupras  vs  G.  Bissonnet,  $72. 

Leo  Bertrand  vs  Ed.  Bouchard,  $16. 

Graham  Marchand  Agency  Ltd.  vs 
Mme  John  Hugues,  $62. 

G.  Vandelac  vs  Succ.  Anna  Lortie,  $79. 

Hopital  Dr  Dupont  Lt£e,  vs  Succ  A. 
Lortie,  $33. 

J.  G.  Graham  vs  Mme  A.  E.  Balfy  et 
vir,   Outremont,   $3. 

P.  A.  de  Graseilliers  vs  I.  Trudeau, 
Montreal,  $50. 

M.  P.  S.  Co.  vs  .Art.  Leboeuf,  $7. 

Couvrette,  Sauriol  Lt6e,  vs  A.  Aubin, 
$31. 

H.  M.  Gardner,  es  qual.  vs  Jules  Lan- 
dry, $23. 

G.  Brosseau  vs  Jos.  Goudreau,  $9. 

E.  R.  Bernard  vs  Art.  Chartrand,  $12. 

C.  W.  Lindsay  Ltd.,  vs  Margaret  Arm- 
strong,  $24. 

Jacob  Shinlovitch  vs  Paul  Raymond, 
$4. 

Geo.  Martineau  vs  Alf.  Wagner,  $3. 

A.   Dorais  vs  Ls.   Arcand,   $38. 

Dr  J.  E.  Lesage  vs  R.  Pruze,  $36. 

O.   Lajeunesse  vs  H.   Brunet,   $12. 

Tekley  Walka  vs  Stephen  Roman- 
chuck,  $70. 

Alf.  Barton  vs  Wm.  Madden,  Cote  St- 
Paul,  $6. 

Beaudoin  Ltee  vs  M.  A.  Nadon,  La- 
chine,  $12. 

Emile  Leduc  vs   Donat  Brisson,   $40. 

Nap.  Gagne  vs  Arthur  Mario,  $18. 

E.  Ranger  vs  Jean  Robert,  $3. 

Gust.  Cardinal  vs  Nap.  Major,  Bord- 
a-Ploufre,    $6. 

Chapleau  et  Gauthier  vs  Ovila  Blain, 
Cote  des  Neiges,  $24. 

A.  Drouin  vs  Geo.  Gingell,  New  Glas- 
gow, $62. 

Caron  Freres  vs  Wilf.  Dore\  St-Stan. 
de  Champlain,  $28. 


Hector    Gauthier   vs    Frs.      Desautels, 

St-Laurent,  $11. 
Morrissette     Ltee   vs    X.   Livernoche, 

Trois-Rivieres,    $34. 
A.    Germain    vs    Domina      Lachapelle, 

St-Leonard   de  Port  Maurice,   $40. 
International    Harvestor    Co.    of    Can. 

vs    P.    aMsse\    Village      Ste-Brigide, 

$20. 
Hudon    et    Hebert    Cie.,    Lt6e,     vs    D. 

Verdome,  Shawinigan  Falls,  $1. 

E.  Riendeau  vs  Frs  Couillard,  Cha- 
teauguay,   $20. 

Hector  Lamontagne  Inc.,  vs  Honore 
Laberge,  Val  Brillant,  $51. 

Hudon,  Hubert  et  Cie,  Lt6e,  vs  C.P.R. 
$59. 

Albert   Denault  vs  A.  Lavallee,   $23. 

M.  St-Jean  vs  Jos.  Julien,  $12. 

Beaudoin  Ltee  vs  R.   Hubert,   $20. 

F.  X.  Vincent  vs  E.  Corman,  $36. 
Mary  Smith  vs  J.  J.  Miller,  $37. 
Frs  McCay  vs  F.  Monahan,  $1. 

A.  L.  Struthers  vs  F.  Naughton,  $17. 

Ls  Marcil  vs  Alf.  Miron,  $6. 

L.  J.  Bisson  vs  T.  Brosseau,  $16. 

M.  Sauv6  vs  A.  Moss,  $13. 

Installment  Sales  Co.  Ltd.  vs  A.  Se- 
gal, $86. 

Duchesne  &  Grimard  vs  G.  Martel, 
$23. 

Eusebe   Courville  vs  A.   Gauthier,   $3. 

Alf.   Barton   vs  Albert   Fry,   $4. 

Jos.  Lamouroux  vs   S.   Rochon,   $56. 

A.    Hastie   vs   Ed.   Moore,   $17. 

Sun   Trust  Co.   vs   G.   Fuerst,   $82. 

Mme  M.  Murphy  vs  E.  Lespe>ance, 
$10. 

John  Boyne  vs  C.  P.  Dumas,  $50. 

D.   C<§re  vs  A.   St-Onge,   $11. 


VENTES    PAR     HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
!es  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive   en   dernier  lieu. 

Dr   K.   R.   Arthur  vs   W.   E.   Clarabut, 

16  aoflt,  2  p.m.,  2016  Jeanne  Mance, 

Lafontaine. 
Greater  Montreal  Land  Ltd.  vs  Mme 

C.   Migneault,    18   aout,   11  a.m.,   453 

St- Jacques,  Norm  and  in. 
S.   M.   Sachat  vs   J.   Pollack,   18  aout, 

10  a.m.,   532   Dorinon,   Lauzon. 

Jos.  Finnie  vs  Geo.  V.  Kent,  18  aout, 

11  am.,  Dixie,  Lafrance. 
Beaudoin  Limitee  vs  P.  Valiquette,  18 

aout,  10  a.m.,  450  Atwater,  Bros- 
sard. 

A.  Carriere  vs  Moi'se  Ranger,  18  aout, 
1  p.m.,  103,  lere  avenue,  Lachine, 
Brossard. 

R.  Forest  vs  Jos.  Shea,  18  aout,  1  p. 
m.,  509  Marie-Anne  E.  Brossard. 

Cohen  Ltd.  vs  Theo.  Begin,  18  aout, 
10  a.m.,   931   Cartier,  Brossard. 

T.  P.  Whelan  vs  Robert  Swee,  18  aout 
10  a.m.,  1452  St-Laurent,  Brossard. 

C.  E.  Sabat  vs  Jos.  Adam,  18  aout,  2 
p.m.,  61b  lOe  ave.,  Lachine,  Bros- 
sard. 

O.  Arcand  vs  J.  Vermette,  18  aout,  2 
p.m.,  251  6e  ave.,  Lachine,  Brossard. 

A.  Carriere  vs  O.  Durocher,  18  aout,  2 
p.m.,  269,-  5e  ave.,  Lachine,  Bros- 
sard. 

O.  Arcand  vs  E.  Thibert,  18  aout,  2 
p  m.,  151,  2nd  ave.,  Lachine,  Bros- 
sard. 

A.  Carriere  vs  Wm.  S6guln,  18  aout, 
1  p.m.,  115a  lie  ave.,  Lachine, 
Brossard. 


A.  Arcand  vs  M.  Ranger,  18  aoflt,  1 
p.m.,   103,  Lachine,   Brossard. 

Wm.  Drouin  &  Cie,  vs  Mme  C.  St- 
Pierre,  18  aout,  10  a.m.,  1042  Or- 
leans E.  Brossard. 

Mme  N.  Turcotte  vs  Arthur  Raber,  18 
aotit,  10  a.m.,  1243  Verdun,  Bros- 
sard. 

Mme  N.  Turcotte  vs  Mme  Chas.  Ray- 
mond, 18  aout,  10  a.m.,  1545  Verdun, 
Brossard. 

H.  Chevalier  vs  H.  Dubord,  18  aout, 
11  a.m.,  156  deLaroche,  Brossard. 

L.  Bourbonniere  et  al.,  vs  D.  Laurent, 

18  aout,  2  p.m.,  128   Chemin  Lasal- 
le,  Lachine,  Brossard. 

J.  J.  A.  Bernard  vs  Alfred  Lemar- 
quant,  18  aout,  10  a.m.,  2609  Hut- 
chison, Lapierre. 

Jos.  Messier  vs  Mme  Aug.  Cyr  et  vir., 

19  aout,    10    a.m.,    118a    Ste-Emelie, 
Lauzon. 

John    N.    Green    vs    A.    Strather,    18 

aout,      11     a.m.,      1049      St-Laurent, 

Pauze\ 
Wm.   Winfrey  vs   Henri    S6n6cal,     18 

aout,  11  a  m.,  40  de  l'Eglise,  Village 

St-Laurent,  Lafontaine. 
Julien    Pitre   vs    Hector     Valnais,    20 

aout,  10  a.m.,  439  Anger,  Coutu. 
M.   A.   de   Palma  vs  John  Krams,   20 

aout,  1  p.m.,  1463  Cadieux,  Coutu. 
Sanche  et  Leblanc,  Lt6e  vs  F.  Dasen- 

zo,  19  aout,  11  a.m.,  990  Ontario  E. 

Bouchard. 
T.  P.  Oakes  vs  J.  A.  Rivest,  19  aout, 

10  a  m„  429  St-Hubert,  Bourdeau. 
L.  Corbeil  vs  T.  Flatcher,  19  aout,  10 

a.m.,   1718  Bordeaux,   Bourdeau. 
R.  Corbeil  vs  J.  H.  Lapierre,  19  aout, 

11  a.m.,  268  deLaroche,  Bourdeau. 
S.  Miller  vs  Ernest  Barlaud,  19  aout, 

2  p.m.,  82  Ste-Emelie,  Bourdeau. 

O.  Diotte  vs  E.  Albert,  19  aout,  3  p. 
m.,  213  Ryde,  Bourdeau. 

La  tour  et  Frere  vs  Emile  Durocher, 
jr.,  19  aout,  10  a.m.,  756  Gamier, 
Bourdeau. 

Cohen  et  Frere  vs  H.  Frechette,  19 
aout,  10  a.m.,  175  Notre-Dame  E 
Lapzon. 

S.  W  Washer  vs  Stewart  Anthony, 
18  aofit,  10  a.m.,  110  Charron,  Lau- 
zon. 

S.  W.  Washer  vs  Stewart  Anthony,  18 
aout,  11  a.m.,  602  St-Antoine,  Lau- 
zon. 

B.  T.  Aumond  vs  Adelard  BeJisle,  19 
aout,  10  a.m.,  407a  Joliette,  Lauzon. 

Rosemount    Realty    Ltd.    vs    Paris    C. 

Costo,  21  aotit,  10  a.m.,  3081  Beivi, 

Coutu. 
Jos.   Cabana   vs   Lactance   Mague,     21 

aout,    1    p.m.,    912    Ste-Catherine   E. 

Coutu. 
Nap.   Gendron  vs   Melaseppe     Oesjar- 

dins,  21  aout,  1!  a.m.,     471  Duluth 

Bienjonetti. 


AVIS    DE     DIVIDENDE 


Re  D.  A.  McKercher,  de  Victoriaville. 
Un  premier  et  dernier  dividende, 
payable  le  27  aout  par  Paul  L.  Tur- 
geon,  curateur. 

Le  Caf6  Champetre  Lt6e,  Montreal. 
Un  premier  et  dernier  dividende, 
payable  le  29  aout  par  Geo.  Duclos, 
liquidateur. 


-:o:- 


CURATEUR 


Samuel  Berger,  1236  St-Laurent.  Vin- 
cent et  Lamarre,  curateurs. 

Calixte  Descoteaux,  de  Trois-Rivieres. 
Bisson  et  Lamarre,  curateurs. 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et   d'Arthabaska 


iAPPORT   DE    LA   SEMAINE    FINISSANT   LE   2   AOUT   1919 


Comtc   Arthabaska 


ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 


lame  C.  Gagnon  vs  C16ophas  Bisson,  de  Thetford  Mines.  Se- 
paration de  corps. 

lame  C.  Gagnon  vs  C16ophas  Bisson,  de  Thetford  Mines.  Sai- 
sie  gagerie  conservatoire. 

•ame  C.  Gagnon  vs  C16ophas  Bisson  et  La  Banque  Nationale 
et  al.,  Tiers-Saisie,  Saisie  gagerie  conservatoire. 

oinmiHsaires  d'Ecoles  pour  la  Municipality  de  la  paroisse  de 
Ste-Anastasie  de  Nelson,  Demandeur  vs  Dame  Rosalie  Sam- 
son et  Pierre  Chartrand,  de  Ste-Anastasie  de  Nelson, 
$1111. 2!). 

oseph  Roberge  v«  Georges  Boisvert,  de  St-Albert  de  War- 
wick,  2eme  classe. 


JUGEMENT  EN  COUR  SUPERIEURE 


,  A.  Brassard   vs  Alfred   Lacourse,  de  Wotton    Nord. 
ment   contre   defendeur   pour   $103.68. 


Juge- 


JUGEMENT    EN    COUR    DE    CIRCUIT 


.  A.  Brassard  vs  Donat  Desfosses,  de  Ste-Clothilde  de   Hor- 
ton.  Jugement  contre  defendeur  pour  $96.91. 


BUREAU    D'ENREGISTREMENT 
CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 


Semaine  du  5  au   12  aout   1919. 


)bligation. — Odina  Blanchette  a  Ernest   Blanchette. 

)bligation. — Frederic  Manseau  a  Caisse  Populaire  des  Trois- 
Hivieres. 

)bligation. — Xavier  Laroche  a  Caisse  Populaire  des 'Trois- 
Rivieres. 

'ente. — Alex,  et  Ernest  Blanchette  a,  Joseph  Trottier. 

Juittance. — H.  E.  Bachand   a    Frederic  Manseau. 

declaration   sociale. — Gas-O-Nol    Company   of   Canada. 

|irente. — He>.  Athanase  Poussier  a  Vve  Rosario  Marcouiller. 

/ente. — Banque  Royale  a  Sevcne   l'aill^. 

Quittance. — Gelinas  et  Jourdain  a   sure.   Ath.   Poussier. 

i/ente. — Moise  Dupont   a   Donat   Dupont. 

i/ente. — Oscar  Blais   a   Emile    Duval. 

vente. — Dame  Timothee   Bernard  a   Joseph  Ouellette. 

Quittance. — Arthur    Provencher  a   Francis   Masse. 

ifente. — J.  H.  Chevalier  et  al.,  a  Gedeon  Masson. 

Juittance.      Ernest     Langlois    a   Wilfrid    Cote. 

Quittance. — Percepteur  du   Revenu  a  succ.   Elodie  Gingras. 

Vlain-levee— The  Royal   Trust   Co.,  a   The  Shaw.   \V.   &    P.   Co. 

Declaration    sociale. — L'Hotel    Frontenac,    Enregistre. 

Hetrocession. — Geo.   Cadorette  a  Desire   Deschenes. 

Quittance. — Desire  Deschenes  a  Geo.  Cadorette. 

Vente. — Louis  Rouette  a  William  Janvier 

Declaration   sociale.     Dube  et   Fugere. 

Vente.— J.  P.  Gadbois  i\  Canadian  Pacific   Ry. 

Vente. — Amanda  Savard  a  Alexis  et  Ernest  Blanchette. 

Transport.— F.  X.  Vanasse  a  F.  P.  Roy. 

Subrogation. — Vve  J.  B.  Bourgeois  a  Armand  Gauthier. 

Retrocession. — Leo  Bourassa  a  Edouard   Therrien. 

Obligation.— Felix  Pag<5  a  Severe  Ricard'. 

Vente. — Joseph  Trussart  a  Joseph  Pratte. 

iVente.— Joseph  Lahaie  a  Felix  Page. 

Transport— G.  A.  Ferron  a  Ludger  Matteau. 

Obligation.— Arthur  et  Sylvio  Venues  a  Dosithee  Leduc. 

Vente. — Pierre  Jacques  a  Laurentide  Co.  . 

Vente.— Dame  G.  Normandin  a  F.  X.  St-Arneault. 

Quittance. — Delle  A.  Laperriere  a  A.  et  S.  Venues. 

Quittance.— Dame   M.  A.   Cossette  a  A.  et   S.   Venues. 


Quittance.  - 
Quittance- 
Quittance. - 
Quittance.  - 
Quittance.- 
Quittance- 
Quittance.- 
Quittance.- 
Main-levee. 


-Edouard  Therrien  a  L6o  Bourassa. 
-Dame  Ls  Lemoine  a  A.   S.  Vennes. 
-J.  C.  A.  Ricard  a  U.  et  L.  Morais. 
-Martineau  et  Frere  a   H.   Sansfagon. 
-Ludger  Matteau  a  G.  A.   Ferron. 
-James  McNeely  a  Dame  L.  Lazarovitz. 
-Dame  F.  X.  Tremblay  a  Arthur  Surprenant. 
-S6vere   Boisvert   a   Edouard    Grenier. 
— Wellie  Juneau. 


CITE     ET    DISTRICT     DES    TROIS-RIVIERES 


Semaine  du  5  au  12  aout. 


JUGEMENTS    EN    COUR    SUPERIEURE 


Arthur   Beland    vs   Theophile    Ricard.   Trois-Rivieres.    $157.76. 
Dominique    Tessier.    Berthierville    vs    Israel    Blais,    Baie    Sha- 
winigan,  $214. 2f>. 


JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 


N.  E.  Clement  et  Cie.  Ltee.  vs  Charles  Racette.  $41.25. 
Joseph    Carbonneau    vs    Joseph    Valliere,    $90.00. 
Henri  Leblanc   vs  On6sime   Dupuis,   $67.00. 
J.  L.  Durand  vs  Josaphat  Duvai,  $26.94. 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU   D'ENREGISTREMENT 
D'ARTHABASKA 


Du  4  au  9  aout  1919. 


Vente. — Desire  Caron  a  Nazaire  Roux,   p.   378,  2  p.  374  et    p. 

379,  Tingwick.  $2,000  payees. 
Vente. — Joseph    Nadeau    a    Desire    Caron,    p.    362,    Tingwick. 

$1,150  payees. 
Obligation. — Adelard    Hamel   a   Louis    Trottier,    %    s.o.    11  IT. 

Tingwick,  $900. 
Vente. — Charles    Lacroix    a    Louis    Jacques,    264,    Princeville. 

$900.  payees. 
Obligation. — Louis  Lariviere  a  Mme  Philomene  Boisvert,  193. 

Bulstrode,  $600. 
Donation.     Maxime   Duhaiine   a    Mme   D61ia   Duhaime,    241    el 

p.s.  245,  Bulstrode. 
Vente. — Paul    Hamel    a    Thomas    Cadotte,    p.    325,    Bulstrode. 

$1,800,  $750  a/c. 
Vente      Alcide    Pepin   a   Bennett   Feeney.    X.P..    %e.   83.   Bul- 
strode et  autres,  $1.  pay6e. 
Obligation. — Louis    Perreault    a   J.    Nap.    Blanchette,    1/3   est 

172,  Bulstrode,  $1,000. 
Vente.— Edouard    Ouellette   a   Felix    Houle.      41-59     et    41-58, 

Bulstrode,  $9,000,  $1,50  a/c. 
Vente.— Felix  Houle  a  Edouard  Ouellette,  %e.  211,  Bulstrode. 

$2,000,  $500  a/c. 
Donation. — Alexandre  Labonte  a  Donat  Labonte\   23b  et    23c, 

12e  rg,  Stanfold. 
Vente. — Adelard   Fortier  a  Napoleon   Parent,   p.   97.  Arthabas- 

ka-Ste-Vietoire,   $2,200,   $1,200  a/c. 
Vente. — Joseph   Pinard   a   Romeo   Pinard.    p.    217     et    autres, 

Horton,  $4,000.  $100  a/c. 
Donation. — Edmond    Rochefort,    pere,    a    Alexandre    Boisvert 

et  ux.  p.o.  9  et  10.  Bulstrode. 
Vente. — Alexandre   Boisvert    a   Tmery   Rochefort.    ^    est    36. 

Bulstrode.   $2,150,  dues. 
Vente. — Charles  Gervais  a  Walter  Foucault.   p.   425,   Bulstro- 
de, $1,000,  $200  a/c. 
Transport. — Daniel  Gr^goire  a  Severin  M.  Lamarre,  sur  Alf. 

Houle,  de  ce  qui  est  du. 
Transport. — S6ve>in  M.  Lamarre  a  Daniel  et  Adelard  Gregoi- 

re,  sur  Alfred   Houle,  de  ce   qui   est  dti. 
Tutelle. — Mineurs,    Desire   Bergeron,    Stanislas   Bergeron,    tu- 

teur  et  Pierre  Piche.  subroge-tuteur. 
Mariage. — Armand   Girouard   et   Mile  Alice   Thibaudeau.   com- 

munaute  de  biens. 
Vente. — Lucien  Fournier  a  Rosaire   Turcotte,   813,   Warwick, 
$1,252.34,  payees. 
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Services   Gratuits   pour 
nos   abonnes 


En  vous  abonnant  pour  un  an  au  "Prix  Courant".  vous  aurez 
droit  aux  importants  services  suivants: 

PUBLICITE  ET  ORGANISATION. 

Ce  service  vous  fera  realiser  des  benefices  supplementaires 
ou  economiser  des  frais  generaux.  II  vous  donnera  six  consul- 
tations gratuites  dans  I'annee  selon  vos  besoins. 

PETITES   ANNONCES 

Si  vous  recherchez  du  personnel,  une  marchandise  ou  un  objet 
quelconque;  si  vous  desirez  vendre  quelque  chose,  confiez  votre 
desir  aux  Petites  Annonces  du  "Prix  Courant"  et  vous  aurez  des 
resultats.     Vous  pouvez  utiliser  gratuitement  10  lignes  par  an. 

DOCUMENTATION   GENERALE 

Vous  recherchez  certainement  en  detail  dans  les  livres,  la  docu- 
mentation qui  est  resumee  dans  le  "Prix  Courant".  Notre  ser- 
vice de  librairie  vous  procure  sans  frais,  ce  dont  vous  avez 
besoin. 

CONSULTATIONS  JURIDIQUES 

Pour  toutes  consultations  en  matiere  legale,  notre  conseiller  ju- 
ridique  vous  fera  des  conditions  particulierement  reduites. 

RENSEIGNEMENTS   GENERAUX 

Nous  sommes  en  mesure  de  vous  indiquer,  sans  frais,  les  Four- 
nisseurs  pouvant  livrer,  et  vous  procurer  les  marchandises  qui 
vous  font  defaut. 

PLACEMENTS  DE  CAPITAUX 

Nous  invitons  nos  lecteurs  a  nous  consulter  chaque  fois  qu'ils 
seront  sollicites  de  souscrire  dans  des  compagnies,  et  nous  leur 
donnerons  les  informations  qui  pourront  leur  etre  utiles;  nous 
pourrons  ainsi  leur  eviter  des;  pertes  frequentes  occasionnees  par 
le  trop  de  confiance  accorde  a  certains  agents  financiers  n'ayant 
pour  but  que  d'exploiter  le  public. 

EN  LISANT  LE>'PRIX  COURANT",  EN  UTILISANT  NOS  SER- 
VICES GRATUITS,  VOUS  RETIREREZ  DES  PROFITS  QUI 
VOUS  REMBOURSERONT  PLUSIEURS  FOIS  LE  MONTANT 
DE  VOTRE  ABONNEMENT. 
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Debouches  commerciaux  pour  les  produits  canadiens 


''Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir 
de  mettre  tolls  les  interesses  en  rela- 
tions avec  les  maisons  d'affaires  dont 
les  demandes  sont  mentionnees  plus 
bas.  Toutefois,  il  ne  faudra  pas  oublier 
de  mentionner  le   numero  de  I'item. 

1884.  Provisions.  —  Un  correspon- 
dant  de  Glasgow  demande  des  agen- 
ce.i  pour  des  exportateurs  canadiens 
de  beurre,  fromage,  conserves,  fruits 
sees  et  autres  produits. 

1885.  Farine,  conserves,  etc.  —  Un 
Ulttrchahd  (hini)is  aimerait  a  corres- 
pondre avec  des  exportateurs  cana- 
diens de  farine,  conserves  et  autres 
pioduils. 

1886.  Articles  en  cuir.  —  Un  )nar- 
chand  de  Smyrne,  Asie  Mineure,  ai- 
merait a  entrer  en  relations  avec  des 
exportateurs  canadiens  d'articles  en 
cuir  et  autres  produits  manufactures; 
ainsi  qu'avec  des  impdrtateurs  de  fi- 
gues,  raisins,  reglisse,  tabac,  tapis. 
etc. 

1887.  Confitures.  —  Un  magasin  a 
rayons   bien   connu  de   Londres  aime 

i  rait   a   correspondre   avec   des    manu- 
facturiers  canadiens  de  confitures. 

1888.  Saumon  sale,  farine  et  saumon 
en  boijes.  —  Une  maison  de  Copen- 
hague,  Danemark,  aimerait  a  entrer 
en  relations  avec  des  expediteurs  ca- 
nadiens de  saumon  sale,  homard  en 
boites,  farine,  dans  le  but  d'etablir 
des  relations  directes  d'affaires. 

1890.  Dormants  de  chemin  de  fer. — 
Une    compagnie    de    Londres      s'occu- 

Sant  d'impnrter  et.  do  creosoter  le 
(lis  aimerait  a  correspondre  avec  des 
hlanufacturiei's  canadiens  de  dor- 
mants (ties)  de  chemin  de  fer  dans 
le  but  de  faire  des  affaires.  Dimen- 
sions ordinaires  employees  dans  ce 
pays,  9  pieds  x  10  polices  x  5  polices 
on  sy2  pieds  x  10  ponces  x  5  pouces, 
les  deux  avec  surface  plate  de  S  pon- 
ces sur  le  dessus,  et  9  pieds  x  12  pon- 
ces x  5  pouces  avec  surface  plate  de 

lit  polices  SUr  le  dessus,  c.i.f.  la  pie- 
re  a  Londres,  Grimsby,  Grangemouth 
ou  Ardrossan,  par  cargaisons  de 
steamer  d'environ  40,000  a  50. (inn, 
specifiant  approximativement  la  date 
de  1  expedition. 

1891.  Saumon  dans  la  saumure.  — 
Une  maison  de  Liverpool  aimerait  a 
avoir  les  adresses  d'empaqueteurs  ca- 
nadiens de  saumon  dans  la  saumure, 
en  tierces  de  300  livres  chacune.  On 
acheterait  des  approvisionnements 
Considerables. 

1894.  Bouteilles  de  verre.  —  Une 
maison  de  Londres  desire  acheter  des 
flacons  a  marinades  et  des  bouteilles 
a  sauce  et  elle  aimerait  a  communi- 
quer  avec  des  manufacturers  cana- 
diens pouvant  remplir  des  comman- 
des. 

1897.  Moutons. — Une  femme  d'af- 
faires de  France  desire  acheter  des 
nioutons  du  Canada  regulierement 
tons  les  mois.  Elle  en  acheterait  200 
chaque  mois  et  elle  paierait  comptant 
sur  livraison  en  France. 

1899.  Representation  en  Belgique. — 
Un  importateur  d'Anvers  aimerait  a 
representer  des  exportateurs  de  cafe, 
cacao,  c^reales,  graines  de  sememes, 
produits  alimentaires,  fruits  sees  et 
frais,  confitures,  caoutchouc,  peaux, 
ivoire,  cire,  tabac,  etc. 

1900.  Produits   .alimentaires.    —    Un 


agent  a  commission  de  Bordeaux, 
France,  aimerait  a  representer  en 
France  des  exportateurs  de  produits 
alimentaires. 

1901.  Un  officier  francais,  parlant 
plusieurs  langues  aimerait  a  corres- 
pondre avec  des  manufacturers  cana- 
diens desirant  etre  represent6s  dans 
les  pays  d'Europe. 

1902.  Pommes.  —  Une  maison  de 
courtiers  de  Glasgow  vendant  a  l'en- 
can  pour  le  compte  d'expediteurs.  de- 
sirs  des  consignations  de  pommes  en 
boites   e<    en    bal'ils. 

1903.  Pommes.  In  courtier  de 
Londres  vendant  en  grands  quantite 
a    l'encan    aimerait    a     communiquer 

des    expedileurs    de    ikiihiiu's. 

1907.  Clous  de  broche.  —  Une  mai- 
son de  Liverpool  aimerait  a  communi- 
quer  avec  des  exportateurs  de  clou> 
de  broche. 

1914.  Pommes.  —  Une  maison  de 
Liverpool  aimerail  8  vendre  des  pnm- 
mes  en   boites  et   en  barils. 

1918.  Cordes.  ficelles,  etc.  —  Un 
agent  manufacturier  de  St.  John  est 
pret-  a  representer  des  manufacturlers 
et  des  exportateurs  canadiens  de  cor- 
des et  de  ficelles,  toiles  cirees,  the. 
tabac  a  chiquer,  planches  et  bois  de 
toutes  sortes. 

1919.  Produits  manufactures  cana- 
diens. —  Un  agent  a  commission  de 
St.  John  desire  communiquer  av  ■<■ 
des  exportateurs  et  Jes  manufactu- 
rers canadiens  de  poudre  a  pate, 
amnioniaque.  alabastine.  petrisseurs 
a  pain,  brosses  et  petlts  balals,  beur 
ru,  tTohiage  il  oeufs,  boutons  et  bou- 
cles  pour  vetements  d'hommos,  bon- 
bons, confiserles,  chocolats  et  :idre 
de  pommes. 

1920.  Maisons  portatives  2t  Fourni- 
tures  de  Boutique.  —  Un  ingenieur 
civil  de  Paris,  aimerait  a  representor 
des  exportateurs  canadiens  de  mai- 
sons portatives  et  de  fournitures  ge- 
neralos  de  boutiques. 

1921.  Poisson    en    conserve.  I'm 
maison  d'lmportation  et  d'exportation 

francaise  de  produits  alimentaires  ai- 
merail a  acheter  du  poisson  en  con- 
serve   dir   Canada. 

1924.  Bois  de  construction  —  Une 
maison  francaise  du  sud  de  la  France 
aimerait   a   importer  du  bois  canadien 

1926-1935.  Produits  alimentaires.  — 
Pes  exportateurs  canadiens  do  pro- 
duits alimentaires  desirant  vendre 
lours  produits  en  France  pourraient 
trouver  des  representants  k  Paris. 
Rouen,  le  Havre,  Nantes,  Bordeaux. 
Lyons,    Pontarlier.    Marseilles. 

1938.  Agence.  —  Un  marchand  grec 
do  Salonique,  desire  entrer  en  rela- 
tions commerciales  avec  diverses 
maisons  canadiennes.  dans  le  but  de 
faire  de  l'exportation  et  de  l'importa- 
tion  de  leurs   produits. 

1941.  Fer  et  Quincaillerie.  ■ —  Une 
maison  de  Liverpool,  fondee  depuis  50 
ans,  desire  avoir  agences  de  maisons 
canadiennes  fabriquant  des  articles 
en   fer  ou  de  la  quincaillerie. 

1940.  Agences.  —  Une  compagnie 
bleu  connue  d'exportateurs  de  New- 
York  desire  avoir  l'agence  de  manu- 
facturers canadiens  de  bois  pour 
faire  de  l'exportation  dans  cette  ville, 
et  dans  divers  pays,  surtout  en  Grnn- 
de-Bretagne,  en  Europe  et  dans  les  co- 
lonies anglaises,  oil  elle  a  des  bureaux 
et    agences.      Cette    compagnie    aime- 


rait aussi  a  communiquer  avec  des 
manufacturers  canadiens  pour  l'ex- 
portation de  produits  laitiers,  surtout 
du  fromage,  du  lait  condense  et  du 
beurre. 

1942.  Meubles,  quincaillerie.  —  Un 
Anglais,  etabli  depuis  quatorze  ans  au 
Canada,  est  a  la  veille  de  retourner 
en  Angleterre,  pour  un  an  ou  plus  et 
il  aimerait  a  avoir  l'agence  de  fabri- 
cants  de  meubles  de  bureau  et  de 
menage,  quincaillerie,  etc.  Experien- 
ce de  premiere  classe  dans  l'achat  do 
ces  marchandises;  il  a  deja  ete  voya- 
geur  de  commerce  pendant  six  ans  en 
Angleterre. 

1943.  Representation.  —  Une  mai- 
son anglaise  etablie  a  La  Guaira,  Ve- 
nezuela, dans  le  but  d'activer  le  com- 
merce entre  la  Grande  Bretagne.  le 
Canada  et  le  Venezuela,  aimerait  a 
communiquer  avec  des  manufactu- 
rers canadiens  et  des  organisations 
canadiennes  d'exportations  dseirant 
representer  des  exportateurs  de  pro- 
duits alimentaires,  tels  que  farine. 
COnsefvAS,  poisson.  beurre.  fromage. 
etc.      Kile   offre   egalement   ses   servi 

comma  agents  acheteurs  pour  des 
importateurs  canadiens  de  cafe  et  de 
cacao  du  Venezuela. 

1601.  Conserves  de  fruits  et  pro- 
duits generaux.  —  Une  maison  d'iin- 
portateurs  de  Londres.  Angleterre.  de- 
sire etablir  des  relations  commercia- 
les avec  des  exportateurs  canadiens 
de  conserves  de  fruits  et  de  produits 
generaux. 

1604.  Une  maison  a  commission  de 
Calcutta,    hide,    ayant    des    succursales 

a    Bombay  et   a  Karachi,  Imports  re- 

gulieremenl    des    produits   americains 

anadlens,  et  elle  desire     etendre 

leurs    relations    a    de    bonnes    maisons 

desirant    exporter    des    marchandises 

canadiennes. 

1633.  Pulpe,  Sulfite.  —  Une  grosse 
et  lmportante  maison  japonaise  de 
Tokio  aimerait  a  vendre  de  bonnes  li- 
gncs  de  pulpe  sulfite  oanadienne  fa- 
cile a  blanchlr.  Des  echantillons  et 
des  renselgnements  complete  sont  de- 
mandes imtnediatement. 

1647.  Barytes.  —  Un  importateur  de 
Liverpool.  Angleterre.  desire  corn  3- 
pondre  avec  des  exportateurs  cana- 
diens  de  barytes. 

1651.  Ustensiles  de  menage,  meu- 
bles et  matelas.  —  Une  maison  beige 
anmerait  a  recevoir  des  cotations.  si 
possible,  c.i.f.  Anvers,  de  manufactu- 
rlers canadiens  d'articles  et'd'usten- 
Biles  de  menage  bon  marche.  men 
bles  et  matelas  de  laine  d'un  prLx 
modique. 

1652.  Instruments  aratoires.  —  Une 
maison  beige  aimerait  a  entrer  en  re- 
lations avec  des  manufacturers  cana- 
diens d'instruments  aratoires  de  tou- 
tes sortes. 

1682.  II  retourne  en  Chine.  —  Un 
Canadien.  age  de  30  ans,  ayant  passe 
4  ans  en  Chine  et  ayant  passe  le 
temps  de  la  guerre  en  France,  en  qua- 
lite  d'interprete  des  troupes  chinoises, 
est  k  la  veille  de  retourner  en  Chine. 
II  aimerait  a  prendre  des  arrange- 
ments avec  plusieurs  manufacturers 
canadiens  pour  agir  en  qualite  de 
leur  representant  en  Chine.  II  occu- 
pait  une  position  officielle  dans  1'On- 
tario  avanl  d'aller  en  Chine,  et  il  pent 
fournir  des  references  de  premiere 
classe. 
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II  n'y  a  rien  sur  le  marche  que  nous 
ne  puissions  vous  aider  a  acheter  a 
votre  avautage.  C'est  pourquoi  nous 
publions  ce  guide.  Nous  vous  recom- 
mandcns  de  le  parcourir  et  d'6crire 
pour  renseignements,  catalogues,  liste 
de  prix,  etc.  Si  vous  desirez  plus  de 
details  sur  la  marchandise  qu'il  vous 
ofire  veuillez  vous  referer  a  1  index 
des  anncnceurs,  et  de  la  a  leur  page 
d'annonces. 

ACIER    EN    BARRES 
Nova   Scotia   Steel    &   Coal   Co.,   Ltd., 

New-Glasgow,  N.-E. 
Steel  Co.  of  Canada,   Ltd.,  1272  Notre- 

Dame  O.,  Montreal. 
B.    &    S.    H.   Thompson    Co.,    Ltd.,   211 
rue   McGill,   Montreal. 
ACCESSOIRES   ELECTRIQUES 
Auer  Light  Mfg.  Co.,  Ltd.,  61  rue  St- 
Sulpice,  Montreal. 

AFFICHE-RECLAME 
Canadian    Poster    Co.,    Edifice    Lewis, 
Montreal. 

ARBRES   VILEBREQUIN 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

ARCHITECTE 
L.    R.    Montbriand,    230   rue    St-Andre\ 
Montreal. 

ARMOIRES   EN   ACIER 
Dennis-Wire   &    Iron   Works   Co.,    Ltd., 

London,  Ont. 
ARTICLES   FORGES  AU    MARTEAU- 

PILON 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

ASCENSEURS   ET  CLOTURES 
Dennis-Wire   &   Iron   Works   Co.,   Ltd., 
London,  Ont. 

ASSURANCES-FEU 
Assurance       Mount-Royal,    17    rue    St- 

Jean,  Montreal. 
British  Colonial   Fire   Ins.  Co.,  2  Place 

d'Armes,  Montreal. 
Cie    d'Assurance    Mut.    du    Commerce, 

St-Hyacinthe,  Que. 
Liverpool-Manitoba      Ass.      Co.,      Coin 
Dorchester  O.  et  Union,  Montreal. 
Western      Assurance      Co.,  61  rue   St- 
Pierre,  Montreal. 

ASSURANCE-VIE 
Canada  Life  Ass.  Co.,  Toronto,  Ont. 
La      Prevoyance,   189   rue  St-Jacques, 

Montreal. 
Sun     Life     of     Canada,  rue  Metcalfe, 
Montreal. 

BACON 
Matthews-Blackwell,       Ltd.,    rue    Mill, 
Montreal. 

AUTOMOBILES 
Ford    Motor   Co.    of    Can.,    Ltd.,  Ford, 
Ont. 

BALAIS 
Parker  Broom  Co.,  Ottawa,  Ont. 
T.  S.  Simms  &  Co.,  Led.,  St-Jean,  N.-B. 

BALANCES     AUTOMATIQUES 
Intern.   Business   March.  Co.,   Ltd.,  To- 
ronto, Ont. 

BANQUES— BANQUIER 
Banque     d'Hochelaga,  112  rue  St-Jac- 
ques, Montreal. 
Banque  Nationale,  101  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
Banque    Molsons,   200   rue   St-Jacques, 
Montreal. 


Banque  Provinciale  du  Canada,  7  Place 

d'Armes,  Montreal. 
Banque  d'Epargne,  176  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
Garand,  Terroux  &  Cie,  48  rue  Notre- 

Dame  O.,  Montreal. 

BARATTES 

Lewis  Bros.,  Limited,  20  rue  Bleury, 
Montreal. 

BAS 

Mercury  Mills,  Limited,  Hamilton, 
Ont. 

Chipman-Holton  Knitting  Co.,  Hamil- 
ton, Ont. 

BEURRE    DE    PEANUT 

Wm.  Clark,  Ltd.,  83  rue  Amherst, 
Montreal. 

BIERE    ET  PORTER 

National  Breweries,  Ltd.,  36  Carre 
Chaboillez,  Montreal. 

BIELLES 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

BISCUITS     ET     CONFISERIES 
Charbonneau,     Ltee,  330  rue  Nicolet, 

Montreal. 
McCormick     Mfg.     Co.,     Ltd.,  London, 
Ont. 

BOCAUX   EN  VERRE 

Dominion  Glass  Co.,  Ltd.,  285  Beaver 
Hall,  Montreal. 

BORAX 

B.  &  S.  Thompson  &  Co.,  Ltd.,  211  rue 

McGill,  Montreal. 

BONBONS 
Patterson     Candy    Co.,     Ltd.,  Toronto 


Ont. 


BOUCHONS 


S.     H.     Ewing     &     Sons,  98  rue  King, 

Montreal. 

BOULONS 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

BOURRURES   ET  COLLIERS 
American  Pad  &  Textile  Co.,  Chatham, 

Ont. 
Burlington-Windsor    Blanket,    Toronto, 
Ont. 

BROSSES 
T.  S.  Simms  Co.,  Ltd.,  St-Jean,  N.-B. 

BROQUETTES 
The   Steel   Co.,  of  Canada,    Ltd.,   1272 
Notre-Dame   O.,   Montreal. 

BUSTES      D'ETALAGE 
Dale  Wax   Figures  Co.,   Ltd.,  Toronto, 
Ont. 

CACAO 
Cowan  Co.,  Limited,  Toronto,  Ont. 
Walter   Baker  Co.,   Ltd.,  1000  rue  Al- 
bert, Montreal. 

CADRES  ET  TABLEAUX 
Wisintainer  &  Fils,  58  rue  St-Laurent, 
Montreal. 

CAFES 
J.  J.  Duffy  &  Cie,  117  rue  St-Paul  O., 

Montreal. 
Stanway-Hutchins,       Ltd.,    18    rue    St- 
Alexis,  Montreal. 

CAISSE    ENREGISTREUSE 
National    Cash    Register    Co.    of   Can., 
Ltd.,  122  Ste-Catherine,  O.,  Mont- 
real. 

CAOUTCHOUC 
Dominion     Rubber    Co.,    Ltd.,  201  rue 

des  Inspecteurs,  Montreal. 
Columbus     Rubber,     Limited,  1349  de 
Montigny,  Montreal. 


CARTOUCHES 

Dominion     Cartridge     Co.,  120  St-Jac- 
ques, Montreal. 
Remington  Arms  Co.,  Windsor,  Ont. 

CATSUP 

Wm.  Clark,   Limited,  83  rue  Amherst, 

Montreal. 
Dominion      Canners,      Ltd.,  Hamilton 

Ont. 
H.  J.  Heinz  &  Co.,  Pittsburg,  Penn. 

CASQUETTES 

Cooper  Cap  Co.,  Toronto,  Ont. 

CHAPEAUX 

Montreal  Hat  Co.,  Ltd.,  15  rue  Ste- 
Heiene,  Montreal. 

James  Corristine  &  Co.,  Ltd.,  371  St- 
Paul  O.,  Montreal. 

CHAUSSURES      (Manufacturiers) 

Ames,    Holden,    McCready,    Ltd.,    1221 

Mont-Royal  E.,  Montreal. 
Gagnon,  Lachapelle  &   Hebert,  55  rue 

Kent,  Montreal. 
J.  A.  &  M.  Cote,  St-Hyacinthe,  Que. 
Daoust,  Lalonde  &  Cie,  49  Carre  Viv- 

toria,  Montreal. 
Kaufman  Rubber  Co.,  Kitchener,  Ont 
Brandon    Shoe     Co.,     Ltd.,  Brantford 

Ont. 
Lady  Belle  Shoe  Co.,  Kitchener  Ont. 
Reina      Footwear,    611    rue    Beaudrv 

Montreal. 
Tetrault   Shoe   Mfg.  Co.,    Ltd.,  331  rue 

de   Montigny   E.,   Montreal. 

CHAUSSURES    (Jobbers) 

J.  R.  Labelle,  229  rue  Lemoine,  Mont 

real. 
James  Robinson,  184  McGill,  Montreal. 

CHAUSSURES   DE  TRAVAIL 

Greb  Shoe  Co.,  Ltd.,  Kitchener,  Ont. 

CHAUSSURES  D'ENFANTS 

Louis  Germain,  251  Christophe  Co- 
lomb,  Montreal. 

CHEMISES 

Deacon  Shirt  Co.,  Belleville,  Ont. 
John  Forsyth,  Ltd.,  Kitchener,  Ont. 
Regal  Shirt  Co.,  Ltd.,  Hamilton  Ont. 
A.  Racine  &  Cie,  Ltee,  Montreal. 

CIGARETTES 

Imperial    Tobacco    of    Can.,    Ltd.,  90(1 
rue  St-Antoine,  Montreal. 
CLEFS    ANGLAISES    (wrenches) 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn.  N.-Y. 

CLOTURES  ET  BARRIERES 
Dennis-Wire  &  Iron  Works,  Ltd.,  Lon 

don,  Ont. 
Banwell-Hoxie   Wire    Fence   Co.,   Ltd. 
Hamilton,  Ont. 

COGNACS 
Henry  Roy,  Cognac,  France. 

COLLETS  (Faux-Cols) 

Cluett,   Peabody   &  Co.  of  Can.,  Ltd. 

Edifice   "Herald",    Montreal. 

COMPAS    D'EPAISSEUR 

J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y 

CONFITURES 
Dominion      Canners,      Ltd.,  Hamilton 

Ont. 
Waggstaffe,   Limited,  Hamilton,  Ont. 

CONSERVES  DE  FRUITS 
Dominion      Canners,      Ltd.,  Hamilton 

Ont. 
Old  City  Mfg.  Co. 

CONSERVES    DE   POISSONS 
Connors    Bros.,    Ltd.,   Black's   Harbo) 
N.-B. 
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CONSERVES    DE    VIANDE 
Wm.     Clark,     Ltd.,    83    rue    Amherst, 

Montreal. 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton, 

Out. 

COMPTABLES 
Gagnon    &    L'Heureux,   11   Place   d'Ar- 

mes,  Montreal. 
Gonthier     &     Midgely,  10  rue  St-Frs-- 

Xavier,  Montreal. 
Paquet  &  Bonnier,  120  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
CORN  FLAKES  (Flocons  de  ble-d'lnde) 

Kellogg's   Toasted    Corn    Flakes,   Lon- 
don, Ont. 
Canadian    Postum    Cereals    Co.,   Wind- 
sor, Ont. 

CORNICHONS 
H.  J.  Heinz  &  Co.,  Pittsburg,  Penn. 
COURTIERS    EN     DEBENTURES 
Prudential    Financial    Society,   162  rue 

St-Denis,  Montreal. 
CRAMPONS    POUR    M  ACH  IN  ISTES 
J.  H.  Williams  &  Co..  Brooklyn,  N.-Y. 

CRAMPONS   D'ASCENSEUR 
J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

CRAVATES 
Niagara      Neckwear,     Niagara     Falls, 
Ont. 

CREME   DE  TARTRE 
E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

CUIR    A   SEMELLES 
The   Breithaupht   Leather  Co.,  Kitche- 
ner, Ont. 

DIVISION   D'ACIER 

The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 

Ltd.,  London,  Ont. 

DALLES  GALVANISEES 

The  Pedlar  People,  Ltd.,  26  Nazareth, 

Montreal. 

ETAUX 

J.   H.   Williams  &  Co.,   Brooklyn    N.-Y 

EAUX   GAZEUSES 

Art.  Brodeur,  35  Frontenac,  Montreal. 

EAUX    PURGATIVES 

Riga  Water  Co.,  40  rue  Plessis,  Mont- 
real. 

ECHELLES  DE   MAGASINS 

Richards-Wilcox   (Canadian  Co.),  Lon- 
don, Ont. 

ECHELLES  DE   SAUVETAGE 
The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 

Ltd.,  London,  Ont. 
ECROUS 
London  Bolt  &  Hinge  Works,  London 

Ont. 
J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

EGOINES 
T.  F.  Shurley  &  Co.,  Ltd.,  St-Cathari- 

nes,  Ont. 

ESSENCES  CULINAIRES 
Henri    Jonas    &    Cie,  177  rue  St-Paul 
Montreal. 

FARINES     PREPAREES 
Brodie  &  Harvie,  Ltd.,  14  rue  Bleury, 
Montreal. 

FAUX-COLS 
Arlington  Co.,  Toronto,  Ont 
Cluett,    Peabody    Co.,     Ltd.,    Toronto, 
Ont. 

FER-BLANC 

A"  CPn!"fS^e  fi  C°-   Ltd-   560   rue   St- 
Paul  O.,  Montreal. 

B-  &  S.  H.  Thompson  &  Co.,  Ltd     211 
McGill,  Montreal.  ' 


FERRONNERIE    EN    GROS 

Aug.   Couillard    Enrg.,  Ill  rue   St-Paul 

E.,   Montreal. 
L.   H.   Hebert  &  Cie,  Montreal. 
Lewis   Bros.,  rue   Bleury,  Montreal. 
Thos.  Birkett  &  Son,  Ottawa,  Ont. 

FEVES   AU    LARD 
Wm.  Clark,   Ltd.,  Montreal. 
Dominion    Canners    Co.,    Ltd.,    Hamil- 
ton, Ont. 

FIXTURES   ET  FOURNITURES 
ELECTRIQUES     (en    gros) 

Auer  Light  Mfg.  Co.,  Ltd.,  61  St-Sul- 
pice,  Montreal. 

FIXTURES    D'ETALAGE 

The  Oscar  Onken  Co.,  Ltd.,  Cincinnati. 
Ohia. 

FIL   DE   FER 

The  Steel   Co.  of  Can.,  Ltd.,  Montreal. 

FORMES    ET    BUSTES 

Delfosse  &  Cie,  Montreal. 

Dale  Wax  Figure  Co.,  Toronto,  Ont. 

FONDERIE 

Canada  Foundries  &  Forgings  Co., 
Ltd.,  Welland,  Ont. 

FOURRURES 

Redmond  Co.,  Ltd.,  185  rue  des  Inspec- 
l ciu's.    .Montreal. 

GANTS   DE   TOILETTE 

Perrin  &   Frere,  Montreal. 

Acme   Glove    Works    Ltd.,    Montreal. 

Hudson   Bay   Knittmg  Co.,  Montreal. 

GANTS   DE  COTON 

American  Pad,  Textile  Co.,  Ltd.,  Cha- 
tham,  Ont. 

Hudson   Bay    Knitting   Co.,  Montreal. 

Acme  Glove  Works  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real. 

GELEES 

Dominion  Canners,  Ltd.,  Hamilton, 
Ont. 

Genesee  Pure  Food  Co.,  Ltd.,  Bridge- 
burg,  Ont. 

GINGER   ALE 

Art.   Brodeur,  35   Frontenac.  Montreal. 

GLYCERINE 

B.  &  S.  H.  Thompson  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real. 

HACHES 

Canadian  Warren  Axe  &  Tool  Co., 
Ltd.,  St-Catharines,  Ont. 

HARDES   FAITES 

Victoria  Clothing  Co.,  Victoriaville, 
Que. 

HARNAIS 

Heney  Harness  &  Carriage  Co.,  Ltd., 
Toronto,  Ont. 

HARENGS  EN  BOITE 

Connors  Bros.,  Ltd.,  Black's  Harbor, 
N.-B. 

HUILE    DE   FOIE    DE    MORUE 

La  Cie  J.  L.  Mathieu,  Sherbrooke, 
Qu6. 

HUILE  A  CYLINDRE 
Imperial    Oil    Co.,    Ltd.,  Montreal. 

HUILE    DE    PETROLE 
Imperial   Oil    Co..   Ltd.,  Montreal. 
IMPERMEABLES 

Tower    Canadian    Co.,    Ltd.,  Toronto, 

Ont. 
Canadian    Cons.    Rubber    Co.,   rue   des 

Inspecteurs,    Montreal. 


JAMBON    PRESSE 


Cote,    Lapointe    Enrg.,  287  rue  Adam, 

Montreal. 

JOBBERS   EN   CHAUSSURES 

James       Robinson,   rue    McGill,    Mont- 
real. 
J.   R.   Label le,  rue  Lemoine,  Montreal. 

LAIT   EN   POUDRE 

Canadian     Milk     Products     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

LAIT    CONDENSE 

Carnation   Milk   Co.,   Chicago,  111. 

LANGUE    MARINEE 

Wm.     Clark,     Ltd.,     83  rue  Amherst, 

Montreal. 

LESSIVE 
E.  W.  Gillett  Co.,   Ltd.,  Toronto,  Ont. 

LAVEUSES   MECANIQUES 
Connor  &  Son,  Ottawa,   Ont. 
Dowswell   Lees  &  Co.,  Ltd.,  Hamilton 

Ont. 
W.  A.  Kribs,  Hespeler,  Ont. 

LEVURE    (Yeast) 

E.    W.    Gillett    &    Co.,    Ltd.,  Toronto 
Ont. 

LIMES 

G.    &     H.     Barnett    Co.,    Philadelphie 
Penn. 

LINGERIE 

Kassab    Kimono    Mfg.    Co.,    37    Mayor, 

.Montreal. 
Muser    Bros.    (Canada),    Ltee,    12    rue 

Ste-Heiene,  Montreal. 

LINOLEUMS 
Dominion  Oil  Cloths  Co.,  Ltd.,  rue  Ste- 
Catherine   Est,    Montreal. 

LUBRIFIANTS 

Imperial   Oil  Co.,   Ltd.,  Montreal. 

LOQUET 

Richard-Wilcox  Canadian  Co.,  London 
Ont. 

MACHINES    A    REPARER    LES 
CHAUSSURES 

United      Shoe      Machinery     Co.,      Ltd., 

Montreal. 

MARMELADE 

Dominion     Canners    Co.,    Ltd.,   Hamil- 
ton, Ont. 
Waggstaffe,  Ltd.,  Hamilton,  Ont. 
MEUBLES 

Victoriaville    Furniture   Co.,    Ltd.,   Vic- 
toriaville, Que. 

MEUBLES    DE    BUREAUX 
Office  Specialties,  Ltd.,  Montreal. 
MEUBLES 

Richard-Wilcox,    Canadian     Co.,     Ltd., 
London,  Ont. 

METAUX  EN   LINGOTS 
Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
B.  &  S.  H.  Thompson  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real. 

MINCE    MEAT    (Viande    Hachee) 

Wm.     Clarke,     Ltd.,  83  rue  Amherst, 
Montreal. 

MOULIN  A   LAVER 

Wm.  A.   Kribs,  Hespeler,  Ont. 
Connor  &  Son,  Ottawa.  Ont. 
Maxwells,  Ltd.,  Ste-Marie,  Ont. 
Dowswell   Lees  &  Co.,  Hamilton,  Ont. 
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NOUVEAUTES    EN    GROS 
A.  Racine  &  Cie,  Ltee,  Montreal. 
P.    P.   Martin,    Ltee,  Montreal. 
John  M.  Garland  &  Son,  Ltd.,  Ottawa, 

Ont. 
Greenshields,    Ltd.,    Montreal. 
John    McDonald   &   Co.,    Ltd.,  Toronto, 

Ont. 
W.   R.   Brock   Co.,  Ltd.,  Montreal. 
Muser  Bros.   (Canada,  Ltd.),  Montreal. 
Hodgson   Sumner,  Montreal. 

OUTILS    EN    ACIER 
J.  H.  Williams  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

OUTILS  DE  BUCHERONS 
Thos.  Pink  Co.,  Ltd.,  Pembrooke,  Ont. 
Can.    Warren    Axe    &    Tool    Co.,    Ltd., 

St-Catharines,  Ont. 

OUATES 
Dominion      Wadding      Co.,  rue  Vinet, 
Montreal. 

OUTILS   DE    MACHINISTES 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

OUTILS    DE    PLOMBERIE 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

PAPETERIE 
Jos.  Fortier,  Ltee,  rue  Notre-Dame  O., 
Montreal. 

PATTES  DE  COCHONS 
Wm.     Clark,     Ltd.,     83  rue  Amherst, 
Montreal. 

PAPIER  A  TAP1SSER 
Stauntons    Limited,  Toronto,  Ont. 

PEINTURES    ET    VERNIS 
Ottawa     Paint     Works,     Ltd.,  Ottawa, 

Ont. 
Brandram-Henderson,     Ltd.,    Montreal. 
Georgia   Turpentine    Co.,    2742    Clarke, 

Montreal. 
McArthur-lrwin    Co.,    Ltd.,   Montreal. 
A.  Ramsay  &  Sons,  Co.,  Montreal. 
Sherwin-Williams    Co.    of    Can.,     Ltd., 
Montreal. 

PAIN 
Dent  Harrison,  Westmount,  Que\ 

PATES   ALIMENTAIRES 
La  Cie  J.  Cadieux,  Ltee,  83  rue  Craig 
O.,   Montreal. 

PHOTOGRAVURES 

British    Colonial    Press   Co.,    Ltd.,   Edi- 
fice "Herald",   Montreal. 
PAPIER   A   MOUCHES 

O.  &  W.  Thum  &  Co. 

PAPIER    A   COUVERTURE 
Alex.  McArthur  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

PISTACHES    (Peanuts) 
Montreal   Nut  &  Brokerage  Co.,  30  rue 
des  Jur6s,   Montreal. 
PLUMES    DE    VOLAILLES 
P.   Poulin   &   Cie,  Montreal. 

PNEUMATIQUES 
Gutta-Percha  &   Rubber  Co.,   Ltd.,  To- 
ronto, Ont. 
Dunlop  Tire  Co. 

PANTALONS 
Vineberg  Pants  Co.,  160  McGill,  Mont- 

PATES    ALIMENTAIRES 
Catelli,  C.  H.  Co.,  Ltee. 

POELES     ET    FOURNAISES 
The    James    Stewart   Mfg.   Co.,   Wood- 
stock, Ont. 
Hamilton    Stove    Mfg.    Co.,    Hamilton, 

Ont. 
Canada  Stove  &  Co.,  Ville  St-Laurent, 

Que. 
Beach  Foundry  Co.,  Ltd.,  Ottawa,  Out. 

POELES   A    L'HUILE 
Imperial   Oil  Co.,   Ltd.,  Montreal. 


POIGNEES    DE     MANIVELLE, 

MACHINES 

J.   H.   Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

POISSON 

D.  Hatton  Co.,  Montreal. 

POMPES    A    HUILE    ET    GAZOLINE 
S.  F.  Bowser  &  Co.,  Port  Wayne,  Ind. 

PORTES-OUTILS 
J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 
POUDRE      LIMONADE-ORANGEADE 
Henri   Jonas  &  Cie,  Montreal. 

POUDRE    A   LAVER 
N-   K.   Fairbanks   Co.,  Montreal. 

POUDRE   D'AMMONIAQUE 
Keenleyside  Co.,  London,  Ont. 

POUDRE   D'OEUFS 
S.  H.  Ewing  &  Son,  Montreal. 
POUDRE   A   PATE 

Egg  'O  Baking  Powder  Co.,  Hamilton, 
Ont. 

E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

PROVISIONS 

Matthews-Blacwell,      Ltd.,     rue     Mill, 
Montreal. 

PRELARTS 

Dominion   Oilcloth   Co.,   Ltd.,  rue   Ste- 
Catherine  Est,  Montreal. 
RUBANS 
Ribbons   Ltd.,  212  McGill,  Montreal. 
RAZOIRS  DE  SURETE 

Gillett  Safety  Razor  Co.  of  Can.,  Ltd., 
71  St-Alexandre,  Montreal. 

SARDINES 

Connors    Bros.,    Ltd.,   Black's    Harbor, 
N.-B. 

SAUCISSE 

Cote  &  Lapointe,  Enrg.,  287  rue  Adam, 
Montreal. 

SAVONS 
Palmolive  Co.,  Montreal. 
The  N.  K.  Fairbanks  &  Co.,  Montreal. 
St.    Croix    Soap    Mfg.   Co.,   St-Stephen, 
N.-B. 

SCIES 

Manufacture  de  Scies  de  Levis,  L6vis, 

Qu<§. 
Simonds      Canada       Saw,     Fitchburg, 

Mass. 

SEL   DE   TABLE 

Dominion   Salt  Co.,   Ltd.,  Sarnia,  Ont. 

SELLERIES   EN   GROS 

G.  L.  Griffith  &  Son,  Stratford,  Ont. 

SEL   A    MEDICINE 
Abbeys    Effervescent   Co.,  Montreal. 
SEMELLES     IMITATION     DE     CUIR 
Gutta-Percha   &    Rubber  Co.,  Toronto- 

Ont. 
Goodyear    Tire    Rubber    Co.,    Toronto, 

Ont. 

SIROP    DE    BLE-D'INDE 
Canada  Starch  Co.,  Montreal. 

SIROP  DE   FRUITS 
Dominion      Canners,      Ltd.,  Hamilton, 
Ont. 

SIROP    CONTRE    LE    RHUME 
Chamberlain   Med.  Co.,  Toronto,  Ont. 
.   La     Cie     J.     L.     Mathieu,     Ltee,  Sher- 
brooke,  Que\ 

SOIES   (Tissus) 
Pacific   Mills,  Ltd.,  Lawrence,  Mass. 
Belding,     Paul      CorticelM     Co.,      Ltd., 
Montreal. 

SOIE    (Fil) 
Belding,      Paul      CorticelM.     Gq.,     Ltd., 
Montreal. 


SALOPETTES   (Overalls) 

Hamilton   Carhatt,  Cotton    Mills,   Ltd., 

Toronto,  Ont. 
Warwick  Overalls  Co.,  Warwick,  Qud. 
SAUCE   WORCESTERSHIRE 

Henri  Jonas  &  Cie,  177  St-Paul  Ouest, 
Montreal. 

SODA   A    LAVER 

Church  &   Dwight,  Ltd.,  Montreal. 

SODA    A    PATE 

Church  &  Dwight,  Ltd.,  Montreal. 

SOUS-VETEMENTS 

Schoffield  Woollen  Co.,   Ltd.,  Oshawa, 

Ont. 
Zimmerman    Mfg.  Co.,  Hamilton,   Ont. 

SWEATERS 

Ballantyne   Limited,  Stratford.  Ont. 

TABAC  A  CHIQUER 

Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900    rue 

St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que. 
Macdonald    Regd. 

TABAC   A  PRISER 

The    Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,   900 

rue  St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que. 

TABAC  A  FUMER  EN  PALETTE 

The    Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,   900 

rue  St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Qu6. 
Cie  de  Tabac  Montcalm. 
Macdonald    Regd. 

THE 

Stanway-Hutchins     Co.,     18     rue     St- 

Alexis,   Montreal. 
Furuya  &  Nishimura,  55  St-Frs-Xavier, 

Montreal. 
Kearney       Bros.,       Ltd.,    33    St-Pierre, 

Montreal. 

TAPIS 

Guelph     Carpet     &     Worsted     Spring 
Mills,  Ltd.,  Guelph,  Ont. 

TOLE  D'ACIER 

A.  C.  Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
Nova   Scotia   Steel   Co.,  New-Glasgow, 
N.-E. 

TONDEUSES    A   GAZON 
Maxwells  Limited,  Ste-Marie,  Ont. 

TORDEUSE 
Dowswell     Lees    Co.,     Ltd.,  Hamilton, 
Ont. 

TRANCHE-VIANDE 
Hobart  Mfg.  Co.,  Toronto,  Ont. 
TUYAUX    GALVANISES 
The  Pedlar  People,  Ltd.,  26  rue  Naza- 
reth, Montreal. 

VERNIS  A   PLANCHER 
Imperial   Oil  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

VERRE    DE    PARIS 
McArthur-lrwin  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

VITRE 
Hobbs  Mfg.  Co.,   Ltd.,  rue  St-Jacques, 
Montreal. 

VOLAILLES 
P.  Poulin  &  Cie,  Montreal. 


AVIS  AUX  ACHETEURS 

Si  vous  ne  pouvez  trouver  ce  dont 
vous  avez  besoin  dans  la  liste  ci- 
dessus,  ecrivez  au  "Prix  Courant"  et 
nous  vous  fournirons  I'information  de 
suite. 
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Avons-nous  rempli  votre  commande  ? 

CONFITURES  AUX  FRA1SES  STWILLIA1HS 


Nous  garantissons  Mr 
la   qualile  qui  vous 
garantit  des   veates 

repetees. 


Empaquetage  de 
1919 


St.  Williams    Fruit    Preservers,    Limited 

Simcoe  et  St.  Williams,  Ont. 

Maclure  &  Langley,  Ltd. 


Montreal, 


Distributeurs 

Toronto, 


Winnipeg. 
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Cette  carte  d'etalage  de  Lait 
Carnation  est  lithographiee  en 
couleurs  et  elle  incitera  surement 
vos  clients  a  acheter  leur  lait 
chez  vous. 


Profitable  sera 


Cette  carte  d'etalage  en  franca  is 
— dans  votre  vitrine. 

Des  epiciers  dans  toute  la  province  de 
Quebec  constatent  que  cette  carte  d'eta- 
lage du  Lait  Carnation  contribue  beau- 
coup  a  attirer  la  clientele.  Elle  est  jolie 
—  et  d'un   genre  assez  nouveau   pour 
attirer  l'attention  de  tous  les  passants. 
Nous  avons  un  nombre   limite  de  ces 
cartes  que  nous  mettons  a  la  disposi- 
tien  des  epiciers  desirant  devenir  les 
vendeurs  de  lait  de  leur  localite. 
Le  lait  Carnation  A  FAIT  des  epiciers 
des  vendeurs  de  lait. 
La   publicite  et  les  etalages  du   Lait 
Carnation  attirent  des  acheteurs  de  lait 
a  votre  magasin. 

La  qualite  du  Lait  Carnation  et  sa  com- 
modite  font  que  les  acheteurs  de  cet 
article  reviennent  en  acheter  toujours 
de  plus  en  plus. 

Voyez  a  avoir  un  stock  de  Lait  Carna- 
tion—  votre  marchand  de  gros  peut 
vous  le  procurer. 

Tachez  d'avoir  un  joli  etalage  de  Lait 
Carnation  dans  votre  magasin — ecrivez- 
nous  pour  avoir  une  ou  deux  de  ces 
cartes  d'etalage  en  francais. 

Carnation  Milk  Products  Co.,  Limited 

Aylmer,  Ont. 

Seattle  et  Chicago,  E.  U.  A. 

Condenseries  a  Aylmer  et  a  Springfield,  Ont. 

"FAIT  AU  CANADA" 

LAIT     CARNATION 

Provenant  de   vaches 
bien  nourries. 


POUDRES  NERVINES 

DeMATHlEU 
Pour  tous  les  Manx  deTeteetNevralge 


Un*   pou4't 


Le  meilleur  remede  pour  toutes  les 
maladies  nerveuses 

LES 

POUDRES 
NERVINE  DE  MATHIEU  * 

Le«  merveilleuses  proprie^e  curatives  de  ces 
p^tiies  pontiles  les  rendront  imm^diatement 
populaires  piirmi  ceux  de  vos  clients  qui 
souifrent  de  maiix  de  tete,  de  n^vralgie  et 
autres  tiouliles  nerveux. 

Etalez  regulierement  les  Mathieu 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 

SHERBROOKE,    QUEBEC. 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

Successeurs  de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


II  y  a  vingt-six  ans,  nous  commencions  la  fabrication  des 
sechoirs  a  rideaux  et  autres  articles  de  manage  sous  la 
raison  sociale  de  Dominion  Specialty  Company,  mais, 
avec  le  temps,  notre  commerce  subit  un  changement  et, 
graduellement,  nous  abandonnames  la  fabrication  de  tous 
nos  articles  pour  ne  fabriquer  que  des  polis.  Tous  nos 
clients  savent  ce  que  nous  fabriquons,  mais,  pour  le  b6n£- 
fice  de  nos  acheteurs  en  perspective,  nous  avons  jug6 
qu'un  nom  descriptif  6tait  devenu  nGcessaire.  C'est  le  nom 

CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 
que   nous   avons   conside>6  le  meilleur  a  cette  fin.     Nous 
sommes  encore  dans  notre  vieille  fabrique  et  nous  fabri- 
quons les  lignes  regulieres  bien  connues  suivantes: 
"Satin   Gloss"   a   harnals.  "Verrbrlte  Venoll",   le  net- 

Clrag*    "Gold     Leaf"    pour  toyeur   maglque. 

chaussures  fines  de  dames.       Poll    a    metal    "Klondyke", 


Crime  a  argenterle  "Daddy 
Combination",  noire  et  tan. 


connu    partout   oil    II 
du  cuivre. 


y   * 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED         Hamilton,  Canada. 
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La  Marque  "QUALITY" 

Comporte  tout  ce  que  ce  mot  signifie 


La  marque  "Quality"  illustree  ici  est  un  symbole  de  bonte  en 
fait  de  produits  de  cereales.  Tous  les  paquets  portant  cette 
marque  de  fabrique  "Quality"  renferment  un  produit  aussi  bon 
que  I'industrie  humaine  et  des  methodes  de  fabrication  moder- 
nes  peuvent  le  faire. 


Les  Cereales  de  la  Marque  "QUALITY" 

COMPRENNENT: 

Avoine  Roulee      Farine  d'Avoine      Pois  Casses 


(En  paquets  et  a  la  pes6e) 


(Toutes  les  grosseurs) 


(Jaunes) 


Orge  Monde  Orge  Perle  Brose  Meal 

Farine  de  Gluten  Farina  Wheatlets 

Principales  Marques  de  Farines 


de  Ble  Dur 

'•Rainbow*' 
"Hercules" 


de  Ble  d'Hiver  Melangee 

•Our  Chief  "Gold  Seal"  "Star" 

"White  Dove"  "McLeod's  Special" 


Pour  le  Commerce  Domestique  et  l'Exportation 

Canadian  Cereals  and  Flour  Mills  Co.,  Limited 

Minotiers  et  Commerqants  de  Grains 
STRATFORD,   Canada. 

Adresse  par  cable:    CANCEREAL 
Licence  de  la  Commission  des  Vivies  du  Canada  :  51-52-53-72-4-464. 


En    ecrlvant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",    s.v.p.    ^ 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres    propice    aux   voyageurs   canadiens   qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  plus  bas  taux. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
:      DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,    Fours   a    Reverbere   a    Sydney    Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a   New-Glasgow   (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX   COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


CAPITAL   AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL    PAYE    ET    SURPLUS    (30    juin    1919)     ..     ..      3,000,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 31,690,000 

t»5  Succursales  dans  les  Provinces  du  Quebec,  de  l'Ontario  et  du 
Nouveau-Brunswick. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  Horm'isdas  LAPORTE,  C.P.,  de  la 
maison  Laporte-Martin  limitee,  administrateur  du  Credit 
fonder   franco-canadien. 

Vice-President:  W.-P.  CARSLEY,  eapitaliste. 

Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 
of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 

M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 
Services  Limited". 

Honorable  NEMESE  GARNEAU,  C.L.,  ex-ministre  de  l'agri- 
culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 
de  Pulpe  de  Chicoutimi. 

M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Llbrairie  Beauche- 
min  limitee. 

M.  M.  CHEVALIER,  directeur  general  Credit  foncier  franco- 
canadien. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:    l'honorable   sir   ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R.,    ex- 

juge  en  chef  de  la  cour  du  banc  du  roi. 
Vice-President:   L'HON.   NARCISSE  PERODEAU,   N.P.,   Minis- 
tre  sans   portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,   ad- 
ministrateur "Montreal  Light,   Heat  &  Power  Co.,   Ltd.". 
M.  S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU-CHEF 
Directeur-general,  M.  TANCREDE  BIENVENU. 
Secretaire,  M.  J.-A.  TURCOT     Inspecteur  en  Chef, 
Chef  Departement  de  Credit,  M.  M.  LAROSE. 

M.  C.-A.  ROY 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 
M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J.-A.  LARUE,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 


Capital  autorise 

Capital  verse  et  fonds  de   reserve 
Total  de  I'actif  au-dela  de 


$10,000,000 

7,800,000 

56,000,000 


DIRECTEURS: 


Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  Beique,  vice-pr6sident; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  g6rant-g6n6ral. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  g6rant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartiers 

Tout  d<5p6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  paye"  deux 
fois  par  annee  un  interfit  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  (Smet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi^s,  et  fait  remise  promptement  an  plus  bas 
taux  de  change. 
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FINANCES 


COMMENT   LES   BUREAUX-SUCCURSALES   DES 

AGENTS   DE   CHANGE   ONT  CULTIVE   DE 

GROSSES  AFFAIRES  POUR   LA 

BOURSE  DE  MONTREAL. 


Le  gros  volume  d'affaires  a  la  Bourse  de  Mont- 
real qui  a  caracterise  le  marche  aux  valeurs  pen- 
dant les  six  derniers  niois  n'est  pas  du  entierement 
a  la  prevalence  du  sentiment  de  hausse.  II  y  a  eu 
plus  que  le  mouvement  periodique  de  hausse;  il  y  a 
eu  exploitation  intensive  de  tous  les  moyens  possi- 
bles pour  provoquer  la  speculation  et  les  placements 
de  capitaux.  Les  agents  de  changes  qui,  autrefois, 
attendaient  la  venue  des  comptes  des  clients  trou- 
vent  necessaire  a  present  de  stimuler  les  affaires 
avec  pour  resultat  qu'allant  a  la  rencontre  des  affai- 
res, ils  en  font  naturellement  quantite  de  nouvelles. 

Parmi  les  principales  influences  du  developpe- 
ment  du  marche,  on  peut  mentionner  l'ouverture  de 
bureaux-succursales  et  de  lettres  hebdomadaires  ou 
mensuelles  des  agents  de  change  sollicitant  des  af- 
faires de  Bourse.  Par  ces  moyens,  les  places  du 
pays  eloignees  sont  tenues  en  relation  directe  avec 
le  centre  des  operations. 

Le  bureau-succursale  a  ete  vraisemblablement 
le  plus  grand  facteur  de  1'augmentation  generate  des 
affaires  en  Bouse.  Des  agents  de  change  de  Mont- 
real ont  ouvert  des  bureaux  dans  l'Ouest  jusqu'a 
Vancouver,  et  clans  l'Est  jusqu'a  Halifax,  et  pln- 
sieurs  maisons  des  Provinces  Maritimes  ont  depuis 
des  annees  d'importantes  succursales  a  Montreal, 
•en  outre  de  leur  qualite  de  membres  de  la  Bourse  de 
Montreal. 

Les  bureaux  principaux  des  maisons  des  Pro- 
vinces Maritimes  apportent  naturellement  un  vo- 
lume considerable  d'affaires  venant  de  plusieurs 
.  milles  de  distance  et  la  chose  se  produit  speciale- 
ment  pour  des  valeurs  actives  telles  que  Dominion 
Steel,  Nova  Scotia  Steel  et  Canadian  Car  &  Foun- 
dry, toutes  ces  compagnies  ayant  des  liens  person- 
nels et  physiques  avec  les  gens  des  provinces  de 
l'Est. 

Les  bureaux-succursales  d'Ottawa  apportent 
aussi  de  fortes  affaires  aux  Bourses.  Ottawa,  prin- 
cipalement  pendant  la  saison  parlementaire,  offre 
une  grosse  capacite  d'achat  pour  toutes  les  sortes 
de  valeurs.  Le  senateur  et  le  depute,  pour  etre  re- 
presentants  du  peuple  et  veiller  a  ses  interets,  n'en 
sont  pas  moins  des  hommes  desireux  de  gagner  de 
l'argent. 

Meme  en  des  villes  aussi  eloignees  que  St-Jean 
de  Terre-Neuve  les  affaires  de  Bourse  ont  ete  tres 
habilement  cultivees  et  Winnipeg  s'est  montre  un 
champ  particulierement   fertile  a  exploiter   sous  ce 


rapport.  Cependant,  pour  cette  derniere  ville  le  tra- 
vail d'education  a  ete  plus  long  parce  qu'il  y  a  cinq 
ou  six  ans,  l'interet  des  habitants  de  Winnipeg  en 
general  se  portait  sur  les  grains  et  l'immeuble  et  ne 
depassait  pas  Edmonton  et  Calgary.  Ils  ne  connais- 
saient  que  peu  de  chose  des  actions  et  valeurs,  alors 
qu'ils  se  montraient  bien  renseignes  sur  le  ble,  les 
lots  de  terrain  et  les  terres  des  prairies,  et  ils  specu- 
laient  activement  sur  ces  commodites.  Les  activites 
du  marche  des  actions  du  Winnipeg  Railway  leur 
donnerent  un  avant-gout  des  affaires  de  Bourse  et 
les  Macdonald  (une  autre  valeur  locale)  Soo  Line 
et  C.  P.  R.  acheverent  leur  education. 

La  recente  ouverture  d'un  bureau  des  agents 
de  change  de  Montreal  a  Toronto  donnera  un  nou- 
vel  elan  aux  affaires  sur  la  Bourse  de  Montreal  qui 
est  destinee  a  devenir  (si  elle  ne  Test  deja)  la  Wall 
Street  du  Canada.  Les  activites  financieres  de  To- 
ronto se  sont  concentrees  depuis  nombre  d'annees 
au  marche  des  obligations,  avec  le  resultat  inevi- 
table que  Toronto  est  devenu  le  principal  centre  des 
transactions  d'obligations.  Comme  le  nombre  des 
maisons  de  Montreal  a  Toronto  ne  fait  que  croitre, 
les  affaires  augmentent  et  les  riches  districts  voisins 
comme  Hamilton  et  London,  par  exemple,  concen- 
treront  la  pi  u  part  de  leurs  affaires  de  Bourse  a 
Montreal,  donnant  la  preference  a  la  Bourse  de  To- 
ronto pour  les  valeurs  qui  sont  considerees  comme 
strictement  locales. 


CREDITS    A    L'EUROPE. 


Les  banquiers  qui  se  sont  charges  delaborer 
les  plans  destines  a  financer  1'Europe  se  rendent  de 
plus  en  plus  compte  de  la  grandeur  de  la  tache  qu'ils 
ont  entreprise.  L'on  estime  que  le  montant  d'argent 
que  1'Europe  desire  emprunter  varie  de  $3,000,000,- 
000  a  $10,000,000,000  et  l'on  pense  qu'il  sera  impos- 
sible par  les  moyens  ordinaires  de  reunir  meme  le 
minimum  de  cette  somme,  si  bien  organisee  que 
puisse  etre  ce  syndicat  de  banquiers. 

L'appel,  croit-on.  devra  etre  fait  au  public  en 
general  de  la  meme  maniere  que  celui  pour  l'em- 
prunt  de  la  Liberte,  mais  pour  que  le  succes  en  soit 
assure  il  faudra  que  cette  campagne  recoive,  sous 
une  forme  ou  sous  une  autre,  l'appui  du  gouverne- 
ment  et  qu'elle  soit  placee  sous  ses  auspices. 

II  est  universellemem  admis  que  de  la  solution 
heureuse  de  cette  question  depend  la  prosperity  des 
Etats-Unis  comme  celle  de  1'Europe.  Ce  sera  done 
en  faisant  plus  ou  moins  appel  au  sentiment  patrio- 
tique  que  l'on  amenera  le  public  a  souscrire  aux 
diverses  obligations  qui  seront  emises. 
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Assurances   et    Cartes  d' Affaires 


Assurance  Patronale 

Manufacturers, 
Entrepreneurs,   Commercants 

La  "Lol  des  Accidents  du  Travail  de 
la  Province  de  Quebec"  vous  impose 
des  responsabilit£s  s£rieuses  relatlve- 
ment  aux  accidents  dont  vos  employes 
pourraient  etre  victimes  au  cours  de 
leur  travail,  ainsi  qu'a  la  reparation 
des  dommages  qui  pourraient  en  re- 
sulter.  "La  Prevoyance"  assume  pour 
vous  ces  responsabilit£s.  Elle  6met,  a 
des  taux  raisonnables,  des  polices  cou- 
vrant  toutes  les  responsabilit£s  du  pa- 
tron pour  les  accidents  a.  ses  employes. 
Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-.Tacques,  Montreal.  TeL  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Dlrecteur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.   Comptable.      Comptable 
Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteur» 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone    MAIN    2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLET" 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,     Verres 

a   Vltres,    Pelnture,  etc. 
Spficlallte;  —  PoSles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economie.  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marchfi. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Place  d'Armes,  MONTREAL 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

S50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renselgnements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 
COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


La  Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre    I'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,  Saint- Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
Bon  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


Main   7059 

PAQUET  &   BONNIER 

ConiDtahles  Liquidateurs,  Audi- 
teurs,  Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.  -  R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 

230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  6qui- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  d6passent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assUrance-vie. 

Sun  lifeof  Canada 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre  le  Feu,  Assurances 
Marines,  d'Automoblles,  contre  I'Ex- 
ploslon,    I'Emeute,    la     Disorganisa- 
tion Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela.  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:    TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  ge>ant   general 
C.  S.  WAINWRIGHT.  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous-Dlrecteur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue     Notra-Dame    O.,    Montreal. 
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PERTES  PAR  LE  FEU  AU  CANADA. 


(1)  Le  caractere  des  constructions.  —  Les 
principales  conditions  structurales  qui  contribuent 
a  prevenir  les  lourdes  pertes  par  le  feu  en  Europe 
sont:  l'usage  general  de  materiaux  de  construction 
ignifuges,  le  peu  de  hauteur  et  les  dimensions  des 
habitations  dans  les  villus,  et  la  rigidite  des  codes  de 
construction.  Si  Ton  excepte  la  Norvege,  la  Suede 
et  la  Russie,  ou  les  constructions  ert  bois  preMomi- 
nent,  il  faut  dire  que  presque  tous  les  pays  d'Europe 
interdisent  1'erection  de  maisons  en  bois  dans  toutes 
les  municipalites.  II  n'existe  qu'un  tres  petit  nombre 
de  maisons  ert  bois  darts  les  campagnes,  et  Ton  n'y 
trouvd  pas,  comme  au  Canada,  des  villages  entiers 
ou  toutes  les  habitations  sont  en  bois.  II  faut  en 
attribuer  la  raison  au  prix  eleve  du  bois  en  Europe 
et  a  l'ihfluence  intangible  d'une  civilisation  plus  an- 
cienne,  qui  vise  a  la  permanence.  Les  autorites  ont 
Comprls  la  rtecessite  de  bonnes  constructions,  de 
sorte  que,  dans  l'ensemble  les  edifices  sont  beau- 
coup  moins  inflammables  qu'au  Canada.  Quelque 
paradoxale  que  puisse  paraitre  la  chose,  on  peut  dire 
que,  plus  tous  les  edifices  sont  inflammables,  moins 
il  est  necessaire  qu'une  construction  en  particulier 
oit  a  l'epreuve  du  feu.  Les  constructions  moder- 
les  que  Ton  suppose  ignifuges,  sont  loin  d'etre  nom- 
breuses  en  Europe.  Peu  sont  comparables  a  celles 
faites  d'acier  et  de  beton,  depuis  quelques  annees  au 
(Canada.  On  n'en  a  pas  reconnu  le  besoin,  parce  que 
es  feux  originant  a  l'interieur  sont  rares,  et  que  les 
gangers  exterieurs  sont  negligeables.  Les  feux  sont 
noins  frequents  dans  une  ville  ou  les  maisons,  sans 
;tre  absolument  ignifuges,  sont  comparativement 
ncombustibles,  que  dans  celle  dont  les  habitations 
sont  generalement  faites  de  matieres  inflammables 
it  ou  il  n'existe  que  peu  de  constructions  ignifuges, 
3u  a  l'epreuve  du  feu. 

Au  Canada,  les  incendies  les  plus  desastreux 
nit  eclate  dans  les  localites  ou  les  maisons  etaient 
^onstruites  de  materiaux  inflammables.  On  calcule 
lu'en  ce  pays  il  y  aurait  a  peine  une  maison  sur 
1,200  qui  puisse  resister  plus  ou  moins  efficacement 
\  Taction  du  feu,  et  que  69  pour  cent  de  toutes  les 
habitations  sont  construites  en  bois.  En  depit  de  la 
iiausse  du  prix  du  bois,  depuis  quelques  annees,  47 
)our  cent  de  toutes  les  maisons  baties  de  1912  a 
!!»15,  sont  en  bois.  Rien  ne  saurait  justifier  un  tel 
tat  de  choses.  Les  premiers  hameaux  sont  devenus 
les  villages  et  ceux-ci  des  villes  en  peu  d'annees.  II 
r  avait  done  besoin  urgent  de  maisons,  et  il  s'est 
iroduit  un  developpement  sans  prevision  ni  plan  ar- 
et£.   Dans  toutes  les  villes  canadiennes,  les  besoins 


des  habitants,  crees  par  Texpansion  industrielle,  ont 
force1  a  un  moment  donne,  la  transformation  des 
rues  residentielles  en  arteres  commerciales.  Nulle 
garantie  de  permanence,  rien  qui  fut  de  nature  a 
prevoir  les  futurs  developpements.  II  en  est  resulte 
que  les  particuliers,  par  mesure  d'economie,  ont  bati 
des  habitations  peu  couteuses  et  temporaires,  quitte 
a  les  voir  devenir  la  proie  du  feu  et  a  les  recons- 
truire. 

Actuellement  on  ne  saurait  appliquer  aucun 
remede  aux  conditions  des  constructions  en  ce  pays. 
La  situation  s'ameliorera,  a  mesure  que  le  prix  du 
bois  de  charpente  s'elevera,  et  que  les  habitations 
actuelles  seront  detruites  ou  remplacees  par  de  meil- 
leures.  Les  lois  regissant  la  construction  dans  la 
plupart  des  villes  canadiennes  sont  impuissantes  a 
y  remedier.  On  defend  generalement  la  construction 
des  maisons  en  bois  dans  les  quartiers  commerciaux 
d'une  ville,  mais  on  permet  de  construire  des  caba- 
nes  dans  les  environs.  A  mesure  que  la  ville  se  de- 
veloppe,  ces  quartiers  suburbains  sont  a  leur  tour 
encombres  et  constituent  une  barriere  infranchis- 
sable  au  progres.  Pour  produire  quelque  reforme  et 
marcher  a  la  suite  des  pays  d'Europe,  il  n'y  a  qu'un 
moyen:  1'introduction  en  chaque  province  d'une 
legislation  pour  regir  toutes  les  constructions  con- 
formement  a  des  modeles  reconnus  plus  ou  moins 
ignifuges. 

(2)  Lois  regissant  la  conduite  des  citoyens. — 
Bien  qu'il  faille  tenir  compte  de  la  meilleure  qualite 
des  constructions  et  des  conditions  climateriques 
•Mi  Europe,  comparativement  a  celles  du  Canada,  on 
devra  reconnaitre  un  autre  puissant  motif  dans  les 
lois  qui  regissent  la  conduite  de  la  population.  Les 
lois  europeennes  punissent  1'insouciance,  protegent 
la  communaute  contre  ses  resultats,  rendent  obli- 
gatoire  une  inspection  rigoureuse  de  la  cause  des 
feux  et  impose  de  fortes  peines  a  la  negligence  et  a 
la  criminalite.  Elles  rendent  pratiquement  impos- 
sible tout  profit  pour  quiconque  detruit  sa  propriete 
par  le  feu. 

En  France,  des  reglements  gouvernementaux 
regissent  tous  les  commerces  dangereux  et  les  oc- 
cupations hasardeuses.  L'inobservance  ou  la  viola- 
tion de  toute  mesure  de  precaution,  exigee  par  les 
autorites,  peut  amener  de  graves  consequences  aux 
coupables,  car  elle  les  rend  responsables  de  toute 
perte  causee  par  le  feu  s'il  y  a  negligence  de  leur 
part.  Un  locataire  est  tenu  responsable  de  tout 
dommage  cause  par  un  feu  qui  survient  dans  son 
logement,  a  moins  qu'il  ne  prouve  qu'il  n'y  a  pas  eu 
negligence. 
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L'ecole  Commerciale  Lalime 

Limitce 
EST  MAINTENANT  A 

LYSTEE,  P.  Q. 


Cette  Fameuse  Maison  d  Education 

autrefois  de  Saint-Hyacinthe  est  maintenant  a  Lyster, — site  ex- 
tremement  plus  avantageux — et  dans  un  local  idealement  ame- 
nage  pour  le  confort  des  eleves. 

L'Ecole  Lalime  ne  recevra  desormais  que  les  garcons. 

Le  cours  est  exactement  le  meme  qui  a  fait  de  cette  institu- 
tion une  des  plus  importantes  parmi  les  ecoles  laiques  au  Canada. 

L'enseignement  comprend  le  cours  commercial  complet,  an- 
glais, francais,  comptabilite  dans  toutes  ses  branches,  clavigra- 
phie,  telegraphie  avec  administration  des  gares,  etc.  Enseigne- 
ment  individuel  a  chaque  eleve. 

Les  eleves  desirant  se  specialiser  dans  1'une  quelconque  des 
matieres  enseignees,  recoivent  des  cours  speciaux  ou  chaque  ma- 
tiere  est  developpee,  approfondie  et  enseignee  dans  ses  moin- 
dres  details. 

L'ecole  est  sous  le  controle  et  l'habile  direction  de  son  fon- 
dateur  lui-meme,  M.  B.  Lalime. 

LES  COURS  SONT  COMMENCES  —  les  eleves  peuvent  se 
presenter  et  commencer  leurs  etudes  des  maintenant. 

Pensions  de  premiere  classe  a  prix  tres  moderes  pres  de  l'Ecole. 

Prospectus  envoye  partout  sur  demande. 
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POUR  LE  TEMPS  DES  GHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

tI?Sotecteo  by  a  peb«tu*l 

[R«OE  MARK.  ENTERED  ACCORD 

OtrJ0     ACT      °F      PABUS    AN 

?LC,ANADA  IN  THE  YEAR  °"' 
'"Ousand  EIGHT  HUNDRtU 
,N°  SEVENTY-FOUR  BY 

ROSENHEIM     ft    JONAS. 
^HEOfHCE  OF  THE  MINIFY 
FOn£RICULTURE  UNDER    N?  3 
&°  533  IN  THE  TRADE  «*B 

tGl5TER 
0E?,TltE„S      MANUFACTURING    °R 
5luLt5S     SELLING     IMITATIO^ 
"uu    tBE    PROSECUTED  JO  T» 

ULl-  EXTENT  OF  THE   LAW 

HENRl  JONAS  &  Z°- 

Os°le    phopbiet°qSa 


TOUT    EPICIER 


DEVRAIT   SE 


PREMUNIR    DE 


LA    FAMEUSE 


'y(IL  MESS/A/4 

LEMONADE  POWDER 


POUDRE  L1M0NAPE   M 


ET  DE   LA  NON  MOINS  FAMEUSE 
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Poudre  Orangeade  "Messina 

QUI  PERMETTENT  DE  PREPARER  LES  PLUS  DELICIEUSES   BOISSONS  ET  LES 

PLUS    HYGIENIQUES. 

Les  Poudres  "Messina" 

vous  seront  demandees  constammont  cet  ete,  car  voila  plus  de  45  ans  qu'elles  sont  employees  et 
appreciees  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1S74  que  la  marque  de  fabrique  des  Poudres  MESSINA 
a  ete  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  die  est  devenue  la  grande  favorite  pour 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade  et  Orangeade. 

Economiques  et  Faciles  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  pent  faire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade  ou  oran- 
geade. Pour  preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de 
cette  poudre  dans  un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LES  POUDRES  MESSINA,  POUR  ETRE  PRET  A  RE- 

PONDRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 

Maison  fondee  en  1870. 


17C-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL 
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PLUSHAUnqUALITE 

P^teEnCanjujA 


^JIAHPwq^ 


rC 


MAD*** 


No.  80  FtAT  WHITE 

PAINTS 


^^ 


OTTAWA  PAINT  WORKS  Limited 

OTTAWA 


MONTREAL 


SUCCURSALES 

TORONTO 


VANCOUVER 


L= 
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[REAU    D'ONTARIO 
■8  rue    King    Est 
KITCHENER 


BENNETT  LIMITED 

Fabricants  de  Fournitures  pour  Chaussures 

CHAMBLY  CANTON,  P    Q.,  CANADA 
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Producteurs- 

de  Rentes 


METROPOLITAN 

McKays  pour  dames,  Welts  pour  hommes 


PATRICIA 

Welts  et  Turns  pour  dames 


PARIS 


Welts  pour  hommes,  McKays  pour  dames 


DAOUST,  LALONDE  &  OIL,  LIMITEE 

MONTREAL 

Succursale  : 
The  Metropolitan  Shoe  Co.,  91  rue  Sfc-Paul  Est,   Montreal 


Chacune  de  ces  trois  lignes  occupe  une  pla- 
ce tres  importante  dans  le  commerce  de  la 
chaussure. 

Elles  sont  reconnues  comme  representant 
tout  ce  qu'il  y  a  de  BON  dans  la  fabrication 
des  chaussures. 

Elles  sont  vendues  par  les  marchands  les 
plus  progressifs  et  les  plus  dignes  de  confi- 
ance. 

Et  tout  cela,  parce  qu'elles  sont  f aites  autant 
pour  bien  SERVTR  le  client  que  pour  etre 
VENDUES --non  seulement  pour  que  leurs 
modeles  et  leurs  prix  soient  POPULAIRES, 
mais  aussi  pour  qu'elles  soient  PREFEREES 
a  cause  de  leur  duree  et  de  leur  ajustement 
exceptionnels. 


Producteurs— 

de  Profits 
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Un  Nouvel  Embleme  de  Service 


P\ANS  notre  campagne  de  publicite  d'automne  dans  les  jour- 
naux,  qui  commencera  dans  la  premiere  semaine  de  septem- 
bre,  nous  nous  servirons  pour  la  premiere  fois  du  nouvel  embleme 
que  nous  presentons  ici  au  commerce.  Notre  but  est  de  le  faire 
connaitre  dans  tout  le  Canada  comme  un  symbole,  non  seulement 
des  hautes  qualites  d'un  produit,  mais  d'un  systeme  de  distribu- 
tion qui  est  avantageux  pour  les  detaillants  et  pour  le  consomma- 
teur. 


A  present,  vous  allez  voir  souvent  cet  embleme;  vos  clients  le 
verront  egalettient.  Vous  connaissez  deja  l'etendue  et  la  qualite 
de  la  publicite  AHM,  et  le  detaillant  perspicace  se  preparera  des 
maintenant  a  prendre  sa  part  des  benefices  qu'elle  donnera. 


Ames  Holden  McCready 
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Une  Annonce  Importante 
Au   Commerce 


nm  usmmmsmmsm  mam 


-System' 


A  VEC  les  conditions  actuelles  du  marche,  il  est  de  la  plus  grande  importance 
pour  le  detaillant  que  chaque  dollar  de  son  capital  ait  le  maximum  d'effi- 
cacite.  Et  un  service  de  stock  sur  lequel  il  peut  compter  est  la  meilleure  aide 
qu'il  puisse  avoir  sous  ce  rapport.  Ce  service  lui  assure  des  marchandises  au 
moment  ou  il  en  a  besoin,  et,  en  meme  temps,  il  lui  evite  1'immobi! isation  d'une 
partie  de  son  capital  sur  du  stock  qui  dort  sur  ses  tablettes. 

Le  meilleur  service  qu'un  manufacturer  puisse  donner  a  ses  clients  aujourd'hui 
doit  suivre  ce  principe.  En  consequence,  il  nous  fait  grandement  plaisir  d'an- 
noncer  l'extension  du  Systeme  AHM  pour  la  distribution  du  stock  par  l'inter- 
mediaire  de  succursales.  On  est  actuellement  a  faire  des  preparatifs  pour 
mettre  ce  systeme  sur  une  grande  echelle. 

Cinq  nouvelles  succursales  AHM  ont  deja  ete  ouvertes,  a  Halifax,  Ottawa, 
Quebec,  London,  Ont.,  et  Calgary,  ou  Ton  trouvera  un  choix  complet  de  tous 
les  echantillons  de  cuirs  AHM  ainsi  que  les  stocks  complets  de  chaussures  de 
tennis  et  de  Claques  Dominion  et  Granby.  Des  arrangements  ont  ete  conclus 
pour  avoir  des  succursales  a  Regina  et  a  Saskatoon,  ce  qui  mettra  des  assort- 
ments complets  de  chaussures  AHM  a  la  portee  pour  ainsi  dire  de  tous  les  de- 
taillants  du  Canada. 

La  prosperity  de  cette  compagnie  est  liee  intimement  a  la  prosperity  du  detail- 
lant. Nos  methodes,  de  vaste  envergure,  tendent  toutes  vers  ce  but.  Nous 
ferons  tout  en  notre  pouvoir  pour  contrecarrer  les  effets  des  conditions  defa- 
vorables  du  marche,  par  des  perfectionnements  et  de  Teconomie  dans  notre 
distribution.  Notre  but  est  de  placer  un  stock  de  chaussures  AHM  tellement 
a  la  portee  de  chaque  detaillant  canadien  que  chaque  dollar  de  son  capital  lui 
sera  plus  utile  et  lui  rapportera  plus  de  profits. 


Ames  Holden  McCready 
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John   Henry  adopte 
un   systeme 


Une  histoire  veridique  disait  comment  son  pere 

decouvrit    quelque  chose  qu'il  connaissait 

deja,  mais  qu'il  ne  croyait  bon  que 

pour  f'les  autres/ 

Par  H.  M.  Tandy 


LE  CAPITAL  est  aussi  impor- 
tant pour  un  commerce  que 
la    gazoline    Test    pour    un 
automobile  —  c'est    avec    cela 
qu'il  peut  marcher. 

Les  statistiques  montrent  que 
le  manque  de  capital  compte 
pour  environ  80%  dans  les  fail- 
lites  commerciales.  Le  capital  a 
de  fortes  tendances  a  s'eloigner. 
II  est  aussi  difficile  a  capturer 
qu'un  orignal  et  plus  difficile  en- 
core a  apprivoiser  et  a  mettre 
au  travail.  En  consequence,  il 
faut  exercer  ila  plus  grande  pru- 
dence dans  l'emploi  du  capital 
que  le  sort,  la  fortune  ou  l'indus- 
trie  a  place  dans  nos  mains. 

La  maniere  ideale  de  tenir  un 
stock  dans  un  magasin  de 
chaussures  (ou  dans  n'importe 
quel  autre  magasin)  serait  de 
recevoir  nos  chaussures  chaque 
matin,  les  vendre  le  jour  meme, 
et  donner  une  nouvelle  comman- 
jde  le  soir  pour  les  ventes  du  len- 
jdemain.  Avec  cet  arrangement, 
nous  n'aurions  besoin  que  juste 
du  capital  pour  une  journee  d'af- 
jfaires  —  disons  une  centaine  de 
'dollars  ou  a  peu  pres. 

Mais,  il  va  sans  dire  que  la 
|  chose  n'est  pas  possible.  II  nous 
faut  prevoir  jusqu'a  un  certain 
(point  et  tenir  en  stock  conti- 
nuellement  plus  de  chaussures 
que  nous  pouvons  en  vendre 
dans  une  journee.  En  ayant  un 
systeme  approchant  le  plus  de 


la  methode  ideale,  moins  nous 
aurions  de  capital  immobilise 
et  dormant  sur  nos  tablettes. 

La  Peche,  le  Hockey  et  la 
Chasse. 

A  present,  disons  quelque 
mots  de  John  Henry  Simpson. 
John  Henry  Simpson  naquit  et 
fut  eleve  dans  un  petit  village  de 
l'Ontario.  Sa  jeunesse  fut  celle 
de  tons  les  jeunes  garcons.  Les 
trois  choses  dans  lesquelles  il 
excellait  c'etait:  la  peche,  le 
hockey  et  la  chasse.  II  apprit  ce 
qu'il  fut  oblige  d'apprendre;  il 
emegistra  la  gaule  qui  bat  tit  le 
club  de  Bracebridge  dans  l'hiver 
de  1913-14  et  il  pouvait  a  cin- 
quante  verges  descendre  un 
moineau  d'une  cloture  avec  sa 
carabine  22.  II  connaissait  le 
soin  des  chevaux,  comme  tout 
garcon  eleve  dans  un  village.  II 
s'enrola  en  1914  et  il  se  lanca 
dans  la  grande  aventure. 

Le  hasard  le  favorisa.  II  re- 
vint  indemne  de  la  grande  guer- 
re. II  parle  a  present  de  Lon- 
dres,  de  la  France  et  de  l'Alle- 
magne  vaincue,  et  dans  son  vil- 
lage il  est  l'oracle  que  Ton  con- 
suite  sur  toutes  les  questions 
geographiques,  politiques  et  mi- 
litaires.  Lors  de  son  retour,  il 
fut  recu  en  triomphe  dans  son 
village.  La  fete  dura  toute  une 
journee,  mais  le  lendemain  il  re- 


prit  sa  vie  tranquille  de  cam- 
pagnard.  II  etait  etonne  de 
voir  une  agglomeration  humaine 
aussi  tranquille.  Mais  graduel- 
lement,  il  s'apercut  qu'il  y  re- 
gnait  une  certaine  activite  et 
que  les  transactions  des  villa- 
geois.  en  douze  mois,  s'elevaient 
a  un  chifCre  etonnant. 

Dli   champ   de   bataille   dans  un 
magasin. 

Le  pere  de  .John  Henry  etait 
un  marchand  de  chaussures  — 
le  marchand  de  chaussures  du 
village.  Son  long  record  d'affai- 
res etait  irreprochable,  sa  repu- 
tation excellente  au  Lloyds  et  sa 
marge  de  profits  lui  avait  tou- 
jours  suffi.  Son  pere  vieillissait. 
comme  les  peres  le  font  invaria- 
blement,  et  John  Henry  entra 
au  magasin  avec  l'entente  tacit e 
qu'il  etait  le  futur  proprietaire 
de  l'etablissement. 

C'etait  un  saut  considerable 
que  de  partir  du  champ  de  ba- 
taille ou  il  tirait  sur  les  Bodies 
pour  revenir  vendre  des  chaus- 
sures dans  un  village  du  Cana- 
da. C'est  moins  dangereux  et, 
naturellement,  moins  romanti- 
que.  Aussi  pendant  quelque 
temps  John  Henry  desesperait- 
il  de  ne  jamais  pouvoir  se  faire 
a  son  nouveau  genre  de  vie. 
Sans  dire  un  mot,  il  partait  pour 
aller  s'etendre  dans  l'herbe 
(croyez-le  ou  ne  le  croyez  pas) 
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pensant  avec  delice  aux  "an- 
ciens  beaux  jours"  passes  dans 
la  boue  des  Flandres.  Mais  gra- 
duellement  cette  incertitude  finit 
par  disparaitre,  et  il  commen?a 
a  se  rendre  compte  de  la  neces- 
sity de  prendre  sur  ses  epaules 
le  fardeau  de  son  pere.  II  vint 
regulierement  au  magasin  et 
s'efforca  d'augmenter  le  nombre 
des  ventes  et  d'agrandir  le 
"champ  de  son  commerce". 

II  est  un  vieil  adage  toujours 
vrai  que  "des  marchandises  bien 
achetees  sont  a  moitie  vendues", 
et  John  Henry  pensa  que  puis- 
que  c'etait  lui  qui  etait  suppose 
faire  le  plus  grand  nombre  de 
ventes,  il  devait  avoir  son  mot 
a  dire  dans  l'achat  des  marchan- 
dises. 

Aussi  un  jour  John  Henry  de- 
clara-t-il  a  son  pere,  lorsqu'il  fut 
question  du  stock  du  printemps: 
"Papa,  auriez-vous  de  l'objec- 
tion  a  me  laisser  tenter  une  ex- 
perience?" 

Donnez-leur  ce  qu'ils  veulent? 

— A  present,  papa,  voici  ce 
que  j'ai  dans  l'idee.  Vous  savez 
ce  que  nous  avons  fait  jusqu'ici 
—  nous  achetions  ce  que  nous 
pensions  vendre  dans  une  sai- 
son  —  allant  presqu'a  la  limite 
de  notre  credit  avec  nos  com- 
mandes  de  chaque  printemps 
et  de  chaque  automne  et  voyant 
avec  terreur  arriver  l'echeance. 
II  est  impossible  de  dire  exacte- 
ment  ce  que  les  gens  veulent 
avoir.  Ne  serait-il  pas  prefera- 
ble de  leur  donner  exactement 
ce  qu'ils  veulent  que  de  leur 
faire  acheter  ce  que  nous  avons 
a  leur  offrir? 

— Tu  as  peut-etre  raison,  mon 
garcon,  mais,  en  attendant,  il 
nous  faut  leur  vendre  ce  que 
nous  avons,  si  nous  ne  voulons 
pas  faire  faillite. 

— Une  minute  maintenant, 
papa.  Permettez-moi  de  vous 
expliquer  mon  idee.  Supposons, 
qu'au  lieu  de  placer  notre  grosse 


commande  ordinaire,  nous  don- 
nions  a  M.  Smith  une  commande 
de  juste  assez  de  modeles  et  de 
pointures  pour  deux  semaines 
de  ventes.  Cela  nous  donne, 
pour  ainsi  dire,  un  stock  com- 
plet  en  ce  qui  concerne  le  public 
—  ear  Ton  ne  pourra  pas  nous 
demander  une  pointure  que 
nous  n'aurons  pas  en  magasin, 
n'est-ce  pas?  Pas  dans  les  pre- 
mieres deux  semaines,  dans  tous 
les  cas.  Tres  bien;  a  present,  a 
la  fin  de  la  premiere  semaine, 
nous  examinerons  ce  qui  nous 
reste  et  nous  donnerons  une 
commande  pour  remplacer  les 
chaussures  vendues.  Avec  ce 
systeme  nous  avons  une  bonne 
idee  des  lignes  populaires,  et 
nous  pouvons  les  acheter  en 
plus  grande  quantite.  Nous  evi- 
tons  avec  soin  de  prendre  en 
stock  les  chaussures  impopulai- 
res,  lentes  a  se  vendre.  Nous  ne 
faisons  que  juste  repondre  a  la 
demande  et  le  grand  avantage 
de  ce  systeme  c'est  que  nous 
pouvons  faire  servir  notre  capi- 
tal de  la  maniere  la  plus  efficace 
possible.  Pourquoi  avoir  un  ma- 
gasin rempli  de  marchandises? 
Cela  ne  paie  pas  d'avoir  un  ma- 
gasin rempli  de  pointures  et  de 
modeles  semblables.  Avec  mon 
systeme,  nous  pouvons  avoir  un 
stock  complet  avec  un  quart  de 
notre  credit  actuel.  Je  crois.  . . 
• — Oh,  oui,  je  sais  cela,  dit 
John  Henry  pere.  Avec  ton  sys- 
teme mes  meilleurs  clients  vien- 
dront  et  constateront  que  nous 
n'avons  pas  de  stock  et  ils  se 
mettront  a .  .  . 

Laissez  les  autres  porter  le 
stock. 

— La  chose  n'arrivera  pas, 
papa.  Laissez-moi  faire.  Je  suis 
pret  a  parier  que  je  puis  con- 
duire  ce  petit  magasin  avec  au- 
tant  de  pointures  et  de  modeles 
qu'il  n'en  a  jamais  eu.  Mon 
stock  sera  toujours  nouveau  et 
il  ne  m'en  restera  pas  beaucoup 


a  la  fin  d'une  saison.  Voyez- 
vous,  papa,  lorsque  je  suis  alle 
a  Toronto,  j'ai  etudie  avec  soin 
cette  proposition  du  service  de 
stock.  Je  puis  envoyer  une  com- 
mande a  la  succursale  le  samedi 
pour  une  douzaine  ou  deux  de 
paires  de  chaussures  et  elles  se- 
ront  ici  le  mercredi.  De  cette  fa- 
con,  c'est  la  succursale  qui  porte 
le  stock  au  lieu  de  nous.  Nous 
n'y  achetons  qu'a  mesure  que 
nous  avons  besoin  de  marchan- 
dises.    Qu'en  dites-vous? 

— Je  ne  sais  pas  au  juste,  mon 
garcon.  Nous  pourrions  essayer 
ce  systeme.  Depuis  que  je  suis 
en  affaires,  j'ai  toujours  rencon- 
tre mes  traites,  mais  parfois 
dans  les  saisons  tranquilles,  j'a- 
vais  beaucoup  de  difficulty  a  y 
arriver.  Mais  si  ton  systeme 
nous  evite  de  finir  la  saison  avec 
un  gros  stock  que  nous  sommes 
obliges  de  sacrifier,  je  l'accepte. 
Tu  ne  dois  pas  ignorer  que  beau- 
coup de  gens  ici  attendent  la  fin 
de  la  saison  pour  acheter  leurs 
chaussures.  Ils  finissent  par  ap- 
prendre  que  notre  assortiment 
est  trop  considerable  et  que 
nous  sommes  obliges  de  le  sa- 
crifier. Depuis  vingt  ans  j'ai 
vendu  a  certaines  gens  des 
chaussures  a  moitie  prix. 

Le  vieux  marchand  se  grattait 
le  menton  et  il  avait  l'air  pensif. 

— Pour  dire  le  vrai,  dit-il,  j'en- 
tends  parier  de  ce  service  depuis 
assez  longtemps.  Mais  le  plus 
drole,  c'est  que  je  n'ai  jamais 
pense  a  le  mettre  en  pratique 
pour  mon  commerce.  Pour  moi, 
ce  systeme  n 'avait  du  bon  que 
pour  "les  autres".  Tu  crois  qu'il 
va  nous  permettre  de  nous  ser- 
vir davantage  de  notre  capital? 

— La  chose  est  certaine,  papa. 
Smith  me  l'a  expliquee  au  long 
lors  de  mon  voyage  a  Toronto. 
Ce  systeme  me  rappelle  le  ser- 
vice de  l'intendance  de  1'armee. 
Leur  devise  etait:  Fournissons 
des  munitions  et  c'etait  pour 
cela  qu'il  etait  organise. 
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Un  dollar  achete  davantage  lors- 
qu'il  achete  plus  souvent 


LE  pouvoir  d'achat  d'un  capital  se  trouve  multiplie  si  Ton  depense  chaque  dollar  plus 
souvent.  Un  dollar  depense  deux  fois  a  le  pouvoir  d'achat  de  deux  dollars.  Deux 
dollars  depenses  deux  fois  acheteront  pour  quatre  dollars  de  marchandises.  Quatre 
dollars  depenses  deux  fois  font  I'office  de  huit  dollars.  Huit  dollars  depenses  deux  fois 
en   valent  seize.     Nous  pourrions  continuer  cette  enumeration    indefiniment. 

Le  plus  vite  vous  vendez  votre  stock,  le  plus  vite  vos  dollars  vous  reviennent,  et 
le  plus  souvent  vous  pouvez  les  depenser.  Mais  I'excedent  de  stock  sur  vos  tablettes 
immobilise  vos  dollars,  limite  votre   pouvoir  d'achat,  et   DIMINUE    VOS   PROFITS. 

Reduisez  vos  excedents  de  stock  et  utilisez  vos  dollars,  en  profitant  du  systeme 
AHM.  Achetez  en  plus  petite  quantite  et  ACHETE2  PLUS  SOUVENT  a  nos  succursales 
de  stock.  De  cette  facon  vous  multiplierez  le  pouvoir  d'achat  de  votre  capital,  et  vos 
dollars  au   lieu  d'etre   immobilises  vous   DONNERONT   DES  PROFITS. 
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LA  SAISON  DE  LA 

"Chaussure  de  Promenade" 


Vous  recevrez  bientot  la  visite  d'un  des  voyageurs  de  nos  distri- 
buteurs  de  la  province  de  Quebec.  Vous  pouvez,  en  toute  con- 
fiance,  placer  des  commandes  plus  considerables  que  d'habitude, 
car  des  rapports  recus  de  tous  les  districts  indiquent  que  les  chaus- 
sures  en  canevas  avec  semelles  en  caoutchouc  seront  tres  popu- 
lates la  saison  prochaine,  et  il  y  a  une  demande  exceptionnelle- 
ment  forte  pour  notre  fameuse  "Marque  Outing".  Nos  lignes, 
pour  la  saison  prochaine,  sont  meilieures  que  jamais  auparavant. 

Distributeurs  pour  la  Province  de 

Quebec 

Ville   de    Quebec 

J.  H.  Larochelle  et  Fils,  Limitee 
J.  H.  Begin,  Enreg. 

St-Hyacinthe 

Eastern  Townships  Shoe  Co. 

Montreal 

Bignell  &  Knox 
Thompson  Shoe  Co. 
Canadian  Shoe  Co. 


Gutta  Percha  &  Rubber  Co.,  Ltd. 

TORONTO 

Manufacturiers  des  articles  en  caoutchouc  "Maltese  Cross" 
Succursale  de  Montreal  :  357-359  rue  St-Jacques 
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LEATHER; 


OSHAWAl I IV  J  CANADA 


THE 


ROBSON  LEATHER  CO.,  LIMITED 

TANNEURS  et  CORROYEURS 


Oshawa        Canada 


Montreal  : 

52  Square  Victoria. 


Quebec  : 

15  rue  Belleau. 


COTictiES(PONT>ANCE    SOLLICITEE 
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Cirage  a  Chaussures 

NUGGET 

II  y  aura  des  demonstrations  de  ce  cirage 
aux  expositions  suivantes  : 

Valleyfield 
Trois-Rivieres 
Quebec 
Sherbrooke 

Faites  un  etalage  du  "Nugget".  II  se  vend 
tout  seul.  Sa  vente  est  avantageuse  pour  vous 
aussi  car  son  prix  n'est  pas  change  :  $  1 .  1 5  la 
douzaine  chez  les  marchands  de  gros.  Donnez 
votre  commande  immediatement. 

THE  NUGGET  POLISH  CO.,  LTD 

TORONTO 


En   ecrlvant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Construiriez-vous    une    Maison 
sur  du  Sable  Mouvant  ? 


FABRIQUEZ  vos  chaussures  sur 
une  base  solide. 

Le  CONTREFORT  est  la  base 
meme  d'une  chaussure. 

Le  Contrefort  D.  &  P.  est  le  roc 
sur  lequel  sont  faites  les  chaus- 
sures qui  sevendent  bien. 

Les  Contreforts  D.  &  P.  sont  faits 
au  Canada  avec  de  la  fibre  choisie 
comprimee  par  le  procede  D.  &  P. 


■HHP! 


Ed.  R.  Lewis,  45  rue  Front  Eat,         l^ffMf     MM  II  fl    I     99     I     If  Richard*  Freres,  Quebec 

Toronto  IV  YM        P  A    Y    A    N  Agent,  vendeur.  pour 

Agent  vendeur   pour  l'Ontar.o  fj   U   W  M  U  U         VV         ■■■■■■  ■!  la  ville  de  Quebec 


Tannerie  et  Fabrique :  ST-HYACINTHE,  P.  Q. 
Bureaux  des  ventes  et  entrepots  :  224  rue  Lemoine,  MONTREAL. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Chaussures 


MINER 


Pour  le  Printemps  1 920 

Notre  voyageur  partira  vers  le  1  er  septembre  avec  un  choix 
de  chaussures  plus  varie  et  plus  joli  que  jamais. 

"Qualite  et  Style  combines" 

INOS  PRIX  SONT  ATTRAYANTS 

Nous  etant  couverts  il  y  a  quelques  temps  nous  sommes 
en  position  de  vous  fournir  des  marchandises  tant  que 
nous  en  aurons,  a  des  prix  considerablement  plus  bas  que 
les  cotations  d'aujourd'hui,  et  nous  voulons  que  nos 
clients  en  prof  itent  le  plus  possible. 

DONNEZ  VOTRE  COMMANDE  IMMEDIATEMENT 

N'hesitez  pas  a  acheter  pour  vos  besoins  du  printemps  a 
ces  prix  car  tout  indique  que  les  prix  seront  plus  eleves 
durant  une  autre  annee  au  moins. 

La  Maison  ayant  toujours  en  stock  un  gros 
assortment  de  chaussures. 

Les  commandes  pressees  re^oivent  une  attention  speciale 

THE  MINER  SHOE  CO.,  LIMITED 

Agents  pour  les  fameuses  claques  Miner. 

Montreal         Ottawa  Quebec         Toronto 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Qualite 


Superieure 


Chaussures  en  Caoutchouc  Souliers  de  promenade 

LIFE-BUOY 


BERNICE 


J.IFE-B10/ 


La  marque  de  chaussures  qui  est  en  demande  dun 
ocean  a  lautre  —  fabriquees  par  des  ouvriers  ex- 
perts dans  la  fabrique  des  chaussures  en  caoutchouc 
la  plus  moderne  du  Canada. 

Qualite  sans  Egale 
En  avez-vous  fait  Vessai  ? 

Des  stocks  com plets  se  trouvent  dans  la  province  de 
Quebec  a 

THE  KAUFMAN  RUBBER  CO.,  LTD. 


137rueMcGill 
Montreal,  Que. 


615  rue  St-Valier 
Quebec,  Que. 


En    ecrlvant    aux    annonceurs,   mentlonnez   "Le    Prix   Courant",    s.v.p. 
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Dans    une    Meilleure    Position    que    Jamais 
Pour  Remplir  Tous  Vos  Besoins 

EN  FAIT  DE 

Rivets    a    Chaussures,   Broquettes,    Clous. 

NOUS  venons  d'installer  des  machines  additionnelles 
a  notre  fabrique  de  broquettes  et  nous  pouvons  a 
present  remplir  promptement  des  commandes  pour  des 
march  and  ises  regulieres  prises  a  meme  notre  stock  ainsi 
que  des  commandes  pour  marchandises  speciales. 

LES 


USAC 


FAITS  AU  CANADA 

CES  Broquettes,  clous  et  rivets  sont  faits  par  des  ou- 
vriers  experts,  ayant  une  longue  experience  dans  la 
fabrication  des  marchandises  appropriees  specialement 
pour  la  fabrication  et  la  reparation  des  chaussures. 

Un  exernplaire  de  notre  plus  recente  brochurette  sera 
envoye  sur  demande. 

UNE   COMMANDE   D'ESSAI   VOUS   CONVAINCRA 

UNITED  SHOE  MACHINERY  COMPANY  OF  CANADA,  LIMITED 


90  Adelaide  Street  W. 
Toronto 


MONTREAL 

I  79  King  Street  W. 
Kitchener 


28  rue  Demers 
Quebec 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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T 


W 


Voici   une  autre    chance 

de 

Faire  un  peu  d  argent 

pour  tous  les  vendeurs  de 


T 


Chaussures  Tetrault 

Depuis  le  patron  jusqu'au  garcon  de  bu- 
reau, que  les  chaussures  soient  achetees 
directement  de  nous  ou  du  "jobber". 

Les  pages  suivantes  vous  diront  quoi  faire 


TETRAULT  SHOE  MANUFACTURING  CO.,  LIMITED 

Les  plus  grands  manufacturiers  de  chaussures  du  Canada,  ainsi  que  les 
plus  grands  exportateurs  de  chaussures  du  Canada. 


Paris,  France 


Montreal 


Londres,  Angleterre 


En   ficrlvant   aux   annoncours,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  i.v.p. 
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NOTRE  CONCOURS 
ANNUEL  DE  DEVINETTE 

Devient  de  plus  en  plus  populaire  chaque 


annee 


A  en  juger  par  le  nombre  de  reponses  que  nous  recevons,  ce  concours  suscite 
un  interet  extraordinaire  chez  les  detaillants  de  chaussures,  les  commis  et  au- 
tres  personnes  interessees  dans  le  commerce  de  la  chaussure  au  detail. 
Cette  annee,  notre  concours  sera  en  toute  probability  le  sujet  de  la  conversa- 
tion de  tout  le  commerce  de  la  chaussure. 

Les  montants  en  argent  que  nous  offrons  valent  la  peine  que  1'on  consacre  un 
peu  de  temps  et  de  travail  pour  preparer  une  reponse.  En  consequence,  met- 
tez-vous  a  l'oeuvre. 

POUVEZ-VOUS  DEVINER 

Le  chiffre  total  de  nos  affaires  pour  les  12  mois  finissant  le  31  aout,  1919? 

CONDITIONS  DU  CONCOURS 

1. — Ce  concours  est  ouvert  a  tous  les  vendeurs  de  chaussures  Tetrault  d'un 

ocean  a  Pautre,  qu'ils  achetent  leurs  marchandises  directement  ou  par  l'inter- 

mediaire  des  "jobbers". 

2. — Le  chiffre  des  ventes  jusqu'au  15  aout  sera  publie  dans  "Le  Prix  Courant  . 

3. — A  partir  du  15  aout  les  ventes  quotidiennes  ne  seront  pas  additionnees  a  la 

fabrique  pour  empecher  que  ces  chiffres  ne  sortent  du  bureau. 

4. — Les  devinettes  ne  seront  pas  recues  apres  le  10  septembre. 

5. — Les  enveloppes  seront  ouvertes  par  un  comite  de  detaillants  bien  connus, 

qui  annoncera  les  noms  des  heureux    gagnants.    (Marquez  vos    enveloppes: 

"Concours  de  Devinette"). 

6. — Avec  votre  reponse,  vous  devrez  donner  le  bon  numero  d'enregistrement 

de  la  doublure  de  n'importe  laquelle  de  nos  chaussures. 

7. — Les  employes  de  la  Tetrault  Shoe  Manufacturing  Co.,  n'ont  pas  le  droit  de 

prendre  part  a  ce  concours. 

ENVOYEZ  VOS  REPONSES  AVANT  MINUIT  LE  10  SEPTEMBRE 

Si  vous  croyez  que  votre  reponse  n'arrivera  pas  a  temps,  envoyez  un 

telegramme. 

PRIX  EN  ARGENT 


ler  prix 

.  .  .  $125.00  en  argent 

4me  " 

2me  " 

.   .       75.00 

5me  " 

3me  " 

.   .       35.00 

6me  " 

20.00 

«i 

15.00 

«< 

10.00 

M 

TETRAULT  SHOE  MANUFACTURING  CO.,  LIMITED 

Les  plus  grands  manufacturiers  de  chaussures  du  Canada,  ainsi  que  les 
plus  grands  exportateurs  de  chaussures  du  Canada. 


Paris,  France 


Montreal 


Londres,  Angleterre 


En    ecrivant   aux   annonceurs,  mentipnnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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rw\%  Record    de    Ventes  ITt* 

Sans  Precedent 

Une   Augmentation   de   plus  de   100  pour  cent. 
LE  TOTAL  DES  VENTES  DEPASSERA 

$4,500,000.00 

Pouvez-vous  deviner  quels  seront  les 
chiffres  exacts? 

LES  VENTES  DE  ONZE  MOIS 

Septembre,  1918 $216,946.42 

Octobre,  1918 245,776.98 

Novembre,  1918 237,727.25 

Decembre,  1918 304,223.40 

Janvier,  1919 278,479.35 

Fevrier,  1919 360,920.73 

Mars,    1919 493,438.19 

Avril,   1919 533,824.82 

Mai,  1919 497,184.58 

Juin,   1919    . 504,473.56 

Juillet,  1919 515,524.90 

Aout,  1919 ?    ?    ? 

Total $4,188,520.18 


TETRAULT  SHOE  MANUFACTURING  GO,  LIMITED 

Les  plus  grands  manufacturiers  de  chaussures  du  Canada,  ainsi  que  les 
plus  grands  exportateurs  de  chaussures  du  Canada. 


Paris,  France 


Montreal 


Londres,  Angleterre 


En    icrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Les  resultats  satisfaisants  ne  sont  obtenus  que 
par  l'adoption  d'une  bonne  methode  d'affaires, 
et  une  stricte  adherence  a  cette  methode  d'af- 
faires. Voici  quelques-unes  des  raisons  pour 
lesquelles  notre  methode  d'affaires  est  devenue 
si  populaire  dans  le  commerce  de  detail  en 
general,  et 

Quelques-unes    des    Raisons   pour   lesquelles 
nous  avons  obtenu  des  resultats  aussi 

satisfaisants 

LA  CONFIANCE 

Qui  nous  a  valu  la  clientele  et  la  confiance  des 
marchands  de  chaussures  du  Canada. 

LA  QUALITE 

Qui  a  rendu  nos  marchandises  tres  populaires 
chez  les  consommateurs. 

LE  STYLE 

Nous  sommes  des  autorites  reconnues  en  fait  de 
styles  de  chaussures  pour  hommes. 

LES  PRIX 

Notre  politique  de  fabriquer  des  chaussures  a 
prix  populaires  specialement  pour  le  gros 
public. 

LE  SERVICE 

Notre  preparation  en  augmentant  de  plus  de 
100  pour  100  notre  capacite  de  production  nous 
a  permis  de  maintenir  le  meilleur  service  pos- 
sible. 


TETRAULT  SHOE  MANUFACTURING  CO.,  LIMITED 

Les  plus  grands  manufacturers  de  chaussures  du  Canada,  ainsi  que  les 
plus  grands  exportateurs  de  chaussures  du  Canada. 


Paris,  h ranee 


Montreal 


Londres,  Angleterre 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 


rol.    XXXII  —  No    34 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  22  aout  1919 


19 


"  'i'"''  ■     '■ '  :  i  ■"" 


„ili„i!l; 


.    .    >#*!  #     ^ 

IV^  HHHtf    J/'JS?/ 

ONT 

Manufacturiers  de 

Cuir  a  Chaussures 

de 

Qualite 

Pour  les  besoins  varies 

du 

Manufacturier    de    Chaussures 

et  le 

Commerce   de   Reparations 

The  Breithaupt  Leather 

Company,  Limited 

Manufacturiers  du 
"Cuir  a  semelles  qui  sert  de  modele  au  Canada" 

Kitchener        Toronto       Montreal       Quebec 

Vancouver 
Hastings       Penetang       Woodstock 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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La  Compagnie  J.  A.  &  M.  Cote 

De  St-Hyacinthe,  Que. 


Quelques  notes  sur  cette  prospere  fabrique 
de  chaussures. 


Comme  la  plupart  de  nos  grandes  industries,  cette  maison  eut  un  debut  tres 
modeste  et  elle  passa  par  des  epreuves  qui  auraient  pu  abattre  le  courage  d'autres 
hommes  que  les  premiers  artisans  de  cette  entreprise  qui  fait  honneur  a  l'industrieuse 
ville  de  St-Hyacinthe. 

Son  fondateur  fut  M.  Louis  C6te\  qui  tout  jeune  encore,  manifesta  des  gouts  pro- 
nonces  pour  l'industrie.  Desireux  de  satisfaire  son  ambition,  il  quitta  des  sa  jeunesse 
Ja  terre  paternelle  a  Saint-Dominique  et  il  se  rendit  a  Montreal.  II  sollicita  et  obtint  du 
travail  dans  une  des  plus  grandes  manufactures  de  chaussures  et  il  y  apprit  a  la  per- 
fection les  secrets  de  son  metier.  Comme  il  nourrissait  dans  son  coeur  le  desir  de  de- 
venir  a  son  tour  un  industriel  au  lieu  de  toujours  demeurer  un  simple  ouvrier,  il  pr6- 
leva  sur  son  modeste  salaire  l'argent  necessaire  pour  payer  les  cours  de  l'ecole  du  soir. 
Durant  le  jour  c'etait  un  ouvrier  exemplaire  que  ses  patrons  appreciaient  pour  la  pre- 
cision, la  regularite  et  le  soin  qu'il  apportait  a  son  travail.  Le  soir,  c'etait  un  eleve 
modele,  etudiant  avec  ardeur  pour  acquerir  l'instruction  qu'il  n'avait  pu  obtenir  a 
l'ecole  primaire  de  son  village. 

Lorsque  Louis  C6t6  eut  acquis  les  connaissances  de  son  metier  et  qu'il  eut  orn6 
son  intelligence  des  principes  d'une  solide  instruction,  il  se  rendit  a  Quebec,  qui  6ait  a 
cette  epoque  le  centre  principal  pour  l'industrie  de  la  chaussure.  II  se  lia  d'amitie  avec 
un  jeune  homme  de  son  age,  Guillaume  Bresse,  et  unissant  leur  capital,  leur  energie  et 
leurs  ambitions,  ces  deux  jeunes  gens  ouvrirent  une  manufacture  qui  devint  plus  tard 
la  plus  grande  manufacture  de  chaussures  du  Canada. 

En  1865,  Louis  C6t6  revient  a  Saint-Hyacinthe  et  en  society  avec  son  frere  et  son 
cousin,  il  fonde  la  maison  Cote,  C6t6  &  Cote.  C'etait  une  manufacture  importante  et 
pour  en  assurer  le  fonctionnement,  on  y  installa  le  premier  engin  a  vapeur  qui  ait  e^S 
place  a  Saint-Hyacinthe.  Cette  fabrique  fut  exploitee  jusqu'au  trois  septembre  1876, 
date  ou  elle  fut  r6duite  en  cendres  par  le  grand  incendie  qui  d6truisit  au  dela  de  600 
maisons.  Saint-Hyacinthe  avec  sa  population  de  4,000  reussit  a  se  relever  de  ses  ruines, 
quant  a  Louis  Cote,  il  etait  ruin£  et  il  retourna  a  Montreal  pour  y  oublier  ses  deboires 
et  y  recommencer  sa  vie. 

L'annee  suivante  en  1877,  cedant  aux  demandes  reite>6es  des  citoyens  de  Saint- 
Hyacinthe,  Louis  Cote  fondait  la  maison  Louis  C6te  &  Frere  et  recommengait  la  fabri- 
cation des  chaussures  dans  un  local  sur  la  rue  Cascades,  puis,  en  1883,  il  construisait 
sa  fabrique  au  coin  des  rues  Saint-Antoine  et  Saint-Hyacinthe. 

En  1893,  Louis  C6t6  &  Frere  vendaient  leur  manufacture  a  leurs  freres  Joseph  et 
Magloire  Cote  jusqu'en  1903,  6poque  ou  le  feu  detruisit  de  fond  en  comble  la  fabrique 
qui  faisait  leur  orgueil. 

Au  mois  de  septembre  1903,  la  maison  C6t6  se  reformait  en  vertu  d'une  charte 
provinciale  sous  le  nom  de  la  compagnie  J.  A.  &  M.  Cote,  et  depuis  quinze  ans  elle  a 
toujours  marche  de  succes  en  succes. 

L'industrie  des  MM.  Cote  est  aujourd'hui  assise  sur  des  fondations  solides  et  les 
employes  dont  ils  sont  entour6s  conduisent  leur  maison  avec  une  exactitude  et  une 
regularite  qui  garantissent  la  permanence  de  l'institution. 

Les  Messieurs  Cote  sont  aujourd'hui  reconnus  comme  des  experts  dans  le  com- 
merce de  la  chaussure.  Lorsque  le  gouvernement  f6de>al  eut  a  nommer  des  hommes 
du  metier  afin  de  le  renseigner  sur  la  valeur  des  chaussures  fournies  aux  soldats  du 
premier  contingent  canadien,  M.  Magloire  Cote  fut  choisi  comme  arbitre.  Sa  droiture, 
son  experience  et  ses  connaissances  sp^ciales  lui  permirent  de  rendre  des  services  si- 
gnaled a  toutes  les  parties  interessees.  Son  opinion  respectee  de  ses  collegues  contri- 
bua  enormement  a  renseigner  le  gouvernement.  Sa  nomination  avait  caus6  une  sur- 
prise, ses  qualifications  le  flrent  apprecier  a  sa  juste  valeur.  Dans  cette  circonstance 
comme  dans  toutes  les  autres,  M.  Magloire  C6t6  s'est  montre  digne  de  la  haute  position 
qu'il  occupait. 

Pour  l'accommodation  de  ses  multiples  clients,  la  maison  Cote  a  6t6  forcee  de  se 
cr^er  des  repr^sentants  speciaux  dont  les  entrepots  servent  a  la  distribution  equitable 
des  produits  manufactures. 

Elle  met  sur  le  marche  toutes  especes  de  chaussures  pour  hommes,  femmes, 
fllles  et  enfants,  elle '"fait  les  Goodyear,  les  MacKay,  les  chaussures  clouees  et  vissees; 
bref,  elle  frabrique  la  ligne  complete  de  toutes  les  marchandises  demandees  par  le 
consommateur. 
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La  Maison  J.  A.  et  M.  Cote 


de  St-Hyacinthe 


Cette  vignette  represente  la  fabrique  de  chaussures  de  la  Maison  J.  A.  &  M. 
Cote,  de  St-Hyacinthe,  donnant  de  l'emploi  a  250  ouvriers  et  ouvrieres  et  dont 
la  liste  de  paie  se  chiffre  a  $90,000  par  annee.  Les  produits  de  cette  fabrique 
sont  vendus  dans  tout  le  pays,  d'Halifax  a  Vancouver,  par  un  nombreux  per- 
sonnel de  voyageurs  populaires  et  connaissant  parfaitement  les  besoins  de 
leur  clientele. 


M.    J.    BRAIS 

Le    representant    de    la    maison    Cote 

dans  les  Cantons  de  1'Est.  M.  Brais  est 

un  homme  ayant  plusieurs  annees  d'ex- 

perience  comrae  voyageur,  et  il  fait  de 

i  superbes   affaires   dans   le   district   qui 

!  lui  est  confie.     Avant  d'entrer  a  la  Cie 

\  Cote,  M.   Brais  avait  voyage  pour  les 

maisons  Dufresne  &  Galipault  et  Alf. 

Lambert. 


M.    JULES    LAMOTHE 

Le  representant  de  la  Cie  Cote  pour  la 
ville  de  Montreal  et  tout  le  nord  de  la 
province.  C'est  un  homme  dont  les  ser- 
vices sont  precieux  pour  sa  compagnie 
et  ses  nombreuses  annees  d'experience 
dans  le  commerce  lui  permettent  de 
faire  des  ventes  dont  il  est  fier  a  juste 
titre.  II  fut  pendant  15  ans  voyageur 
de  la  maison  de  bijouterie  en  gros  A. 
Wittnauer  &  Co. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Ne  Montez  Pas 
Une  Rue  Sans  Issue 


^  Si  vous  prenez  en  stock  de  mau- 
vaises  lignes  et  de  mauvais  mo- 
deles,  vous  serez  comme  rhom- 
me  qui  monte  une  rue  sans  issue 
et  va  se  buter  centre  on  mur  de 
brique. 

IJ  Depuis  des  annees,  nous  avons 
la  confiance  de  centaines  de 
marchands  canadiens  pour  le 
choix  de  leurs  meilleurs  modu- 
les pour  la  vente  de  saison. 

^  Suivez  la  grande  route  du  suc- 
ces  en  vendant  les  chaussures 
les  plus  appropriees  a  votre 
clientele. 

|j  Avant  d'acheter,  consultez- 
nous. 


James  Robinson 

Specialiste  en  fait  de  chaussures  fines 
MONTREAL 
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La  Saison 
Pluvieuse 


— Arrivera  bientot 

*I  Preparez-vous  pour  les  ventes 
de  claques  du  commencement 
de  Pautomne  en  prenant  en 
stock  un  assortiment  liberal  de 
claques  INDEPENDENT. 

•I  Cette  ligne  offre  un  choix  de 
modeles  pour  tout  le  monde, 
depuis  les  formes  speciales  pour 
les  chaussures  a  la  derniere 
mode  jusqu'aux  formes  ordi- 
naires  qui  assurent  toujours 
une  bonne  marge  de  profits. 

*I  Consultez-nous  avant  d'ache- 
ter  vos  claques. 


James  Robinson 

Specialiste  en  fait  de  chaussures  fines 
MONTREAL 
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11  U  L 

LIMITED 


1 
J 


La  plus  grande  maison  du  Canada  fabriquant 
exclusivement  des  chaussures  fines  a  trepointes 
Goodyear. 


Capacite:  1,000  paires  par  jour. 


Nos  voyageurs  sont  partis  pour  leur  tournee 
avec  un  choix  complet  de  tous  les  modeles  les 
plus  nouveaux. 


THE  PERTH  SHOE  COMPANY 


LIMITED 


Perth,  Ontario. 
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THE  PERTH  SHOE  COMPANY 

LIMITED 

La  maison  qui  fabrique  exclusivement  des  chaussures  de  femmes 
par  le  procede  a  trepointe  Goodyear 


C'est  en  concentrant  son  travail  sur 
cette  speciality  que  la  compagnie  est 
en  position  d'offrir  aux  marchands 
du  Canada  les  creations  et  les  styles 
les  plus  nouveaux  en  fait  de 

CHAUSSURES    FINES    POUR 
FEMMES 

au  cout  le  plus  bas  possible. 


■ 


A 


Si  vous  n'avez  pas  encore  vu  les  echantillons  de 
la  Perth  Shoe,  adressez-nous  une  carte  postale 
et  notre  voyageur  ira  vous  voir  ou,  si  vous  le  pre- 
ferez,  nous  vous  enverrons  franco  quelques- 
unes  de  nos  lignes  principales  dans  une  boite- 
echantillon. 

Ce  serait  un  plaisir  pour  nous  que  de  vous  f  aire 
voir  les  lignes  que  nous  fabriquons  et  il  est  pro- 
bable que  le  resultat  serait  des  profits  mutuels. 


The  Perth  Shoe  Company 


LIMITED 


PERTH,      ONTARIO 
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Premier  prix  —  10,000  de  population  et  plus,  Chas.  L.  Young  &  Co., 

Benton,  Harbor,  Mich. 

Le  troisieme  grand  concours  annuel  des  etalages  de  vitrines  de  la  semaine  du  confort  pour  les 
pieds  a  pris  fin  avec  le  plus  merveilleux  lot  de  photographies  encore  vues  dans  un  concours  du 
genre.  Le  concours  a  ete  si  conteste  qu'il  a  ete  extremement  difficile  pour  les  juges  de  faire  un 
choix  juste  et  impartial.  Pour  y  arriver,  il  a  ete  necessaire  d'ajouter  un  prix  additionnel  de 
$50,000  dans  le  concours  des  grandes  villes  et  d'allonger  considerablement  les  classifications  de 
$10.00  et  $5.00. 


LISTE  DES  LAUREATS 

10,000  de  population  et  plus. 


1er  Prix  —  Chas.  L.  Young  &  Co.,  Benton  Har- 
bor, Mich.  Vitrine  faite  par  Edwin  A. 
Kagel $100.00 

2eme  Prix  —  (A)  Simon  Bros.,  Ltd.,  Alexan- 
dria, La $50.00 

(B)  I.  Blyn  &  Son,  New-York  City, 
N.Y $50.00 


3eme  Prix  —  The  Triangle  Shoe  Co.,  Pomona, 
Calif.  Vitrine  faite  par  Fred.  E.  Brown 
et  Clarence  Goff $25.00 

4eme  Prix  —  H.  Grey  Hodges,  Chatham,  Ont., 
Ont,  Canada.  Vitrine  faite  par  Walter 
Jones $15.00 


Mandel    Brothers,   Chicago,   III. 
Wm.   H.   Frear  &  Co.,  Troy,   N.Y. 
England    Bros..    Pittsfield,    Mass. 
Boston    Store.   Chicago,   III. 
Rosenbaum    Bros..    Cumberland,    Md. 
The  S.   B.  &  S.  Shoe  Co.,  Davenport, 
The   White   Shoe   House,  Waco,  Tex. 
Linn   &   Scruggs   Co.,    Decatur,    III. 


la. 


Pa. 


Hallaban's    Shoe    Store,    Philadelphia, 
F.    E.    Ballou,   Providence,    R.I. 
The   Arcade.    Ltd.,    Hamilton,   Ont. 
Wm.    Hahn   &   Co.,    Washington,    D.C. 
Wert-Stroup    Co.,    Indianapolis,    Ind. 
S.   &    E.   Boot   Shop,   Pittsburgh,   Pa.  - 

H.    Lazarus,    Philadelphia,    Pa. 
L.    S.    Donaldson    Co.,    Minneapolis,    Minn. 
May    Shoe    Co.,    Brooklyn,    N.Y. 
Hudson    Shoe    Co.,    Elmira,    N.Y. 
Manning     Peterson     Shoe     Co.,     Hancock, 
Mich. 


SIO.OO 

Isbell-  Bowman    Co.,    Lynchburg,    Va. 
S.   J.    Brouwer  Shoe   Co.,    Milwaukee,   Wis. 
Beacon    Shoe   Store.   Atlanta.   Ga. 
Propst-Childress    Shoe    Co.,    Roanoke,    Va. 
G.    R.    Kinney   Co.,    Inc.,   Jamestown,    N.Y. 
Knechtel   &   Co..    Stratford.   Ont..   Canada. 
A.    Sandler   &    Sons,    Brockton,    Mass. 
J.    F.    Cairns,    Ltd.,    Saskatoon,    Sask. 

$0,00 
The    F.      O.Litz    D.   G.   Co.,   Guthrie,   Okla. 
H.    D.   Guenther,    Reading,   Pa. 
Savoy    Shoe   Co..    New   York   City,    N.Y. 
Walk-Over   Boot  Shop.  Roanoke,  Va. 
C.    H.    Tavlor,    Zanesville,    O 
The    Booterie,  Columbus,   S.C. 
G.    R.    Kinney   Co.,    Inc.,   apringfield,   O. 
Frank    Bond    Shoe   Co.,   Jackson,    Minn. 
Excelsior    Shoe    Store,    Madison,    Wis. 
W.    C.    Goodwin,    Fitchbury.    Mass. 
Phelps    Dodge    Merc.    Co.,    Douglas,    Ariz. 


Herpolsheimers,    Grand    Rapids,    Mich. 
The    Miami    Shoe   Co.,    Hamilton,   Ohio. 
Claybaugh    <£.    Milliken,   Charleroi,    Pa. 
Geo.   A.    Delmage,   Niagara    Falls,   N.Y. 
Zang's,    Johnstown,    Pa. 
The    Palmer    Co..    Inc.,    Jackson,    Mich. 
The    Geo.    C.    Strong    Co.,    New    London, 
Conn. 

Chas.   V.    Brown,   Astoria,  Ore. 

W.    L.    Bickmore,    Middletown.    O, 

Max.    Feldman,    New   York   City,    N.Y. 

Ranks    Shoe    Store,    Moline,    III. 

Welter  &  Lloyd,  Streator,  III. 

E.    B.    Colwell    Co..    Monmouth,    III. 

Rice-O'Connor    Shoe    Co.,    Augusta,    Ga. 

H.    C.    Johnson,    Rome,    Ga. 

Kennedy    Boot    Shop.    Pittsburqh.    Kans. 

Arnold's    Bootery,    Hannibal,    Mo. 

Geo.    E.    Mongeau,    Lowell,    Mass. 
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M.   D.  O'Malley,  Salem,   Mass. 

Nodelay   Shoe   Co.,   Vancouver,    B.C. 

F.  Wenz  Shoe  Co.,  St.  Joseph,  Mo. 

F.   W.    Howard,   Brooklyn,   N.Y. 

N.    H.    Beane  &  Co..   Portsmouth,   N.H. 

F.  Prusa,  Cleveland,  O. 

Harry  S.  Smith,  Canton,  O. 


R.   L.   Leeson  &  Sons,   Elwood,   Ind. 
Vance   Shoe  Co..   Gadsden,  Ala. 
F.   N.  Joslin  &  Co.,   Maiden,   Mass. 
John    F.    Muenz,    Detroit,    Mich. 
Colby's    Boot    Shop.    Dover,    N.H. 
Ertell   <£.    Butler,   Detroit,   Mich. 


10,000  de  population  et  moins 


P.    L.   Casey,   Pawtucket,   R.I. 
G.    R.    Kinney   Co.,   York,    Pa. 
H.   M.   Horton   Co.,  Canton,  O. 
Logan    Shoe   Co.,    Hannibal,    Mo. 
R.  A.   Hutmacher,  Waltham,   Mass. 
Kellman    Bros.,    Tamaqua,    Pa. 


1er  Prix  —  R.  C.  Beach  Co.,  Ltd.,  Lewiston, 
Idaho $100.00 

2eme  Prix  —  The  Emerson  Merc  Co.,  Pull- 
man, Wash.  Vitrine  faite  par  John  L. 
O'Dey,  gerant  des  etalages  ..  .    .  $50.00 

sio.oo 

Cedarhurst    Shoe    Store,    Cedarhurst,    L.I.,    N.Y.,    P.    Covello, 

Proprietaire. 
John   C.   Hexon  &  Son.   Decorah,  Iowa. 
Sturgis  Goldstein   Co.,   Taylor,  Tex. 
J.    C.     Michelfelder    &    Sons    Shoe     Store,     New    Washington, 

Ohio. 
J.  A.    Beenblossom,   Lawrencevllle,    III. 


3eme  Prix  —  Dahl  Bros.,  Lyle,  Minn.  I.  F. 
Dahl $25.00 

4eme  Prix  —  The  Yowell-Duckworth  Co.,  Or- 
lando, Fla.  Vitrine  faite  par  E.  P.  Lavin, 
gerant  des  etalages $15.00 

8S.OO 
Harmon-Osborn-Smith,   Charlotte,    Mich. 
Philadelphia   Shoe   Store,  Waynesboro,  Pa. 
The   S.   C.   Gould   Dept.  Store,  Alma,   Nebr. 
Ed.   G.    Eickhoff.   Peru,    III. 
E.   Rosenwald  &  Son,   Las  Vegas,   N.M. 
J.   F.   Gillespie,  Water-town,  S.D. 
Sperling   Shoe   Co.,   Watertown,   S.D. 


D'apres  les  rapports  recus,  la  Semaine  du  Confort  pour  les  pieds,  au  point  de  vue  des  ventes  de 
chaussures  et  des  appareils  pour  dormer  du  confort  aux  pieds,  a  fait  plus  que  depasser  les  pre- 
dictions faites  que  tous  les  records  seraient  battus. 

Nous  esperons  que  les  milliers  de  magasins  a  rayons  et  de  marchands  de  chaussures  qui  out  si 
grandement  profite  de  cette  publicity  intensive  continueront  leur  travail  durant  les  prochaines 
cinquante-deux  semaines  et  qu'ils  recolteront  les  meilleurs  resultats  du  bon  travail  deja  com- 
mence. I 

THE  SCHOLL  MANUFACTURING  COMPANY 

Les  plus  grands  fabricants  du  monde  d'appareils  pour  les  pieds. 

112  ADELAIDE   ST.,    EAST,   TORONTO. 
Chicago,  New- York,  Londres,   Ang. 


ler  prix  —  10,000  de  population  et  moins,  R.  C.  Beach  Co.,  Limited, 

Lewiston,  Idaho. 
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n y  en  a  pas 

de   Meilleures" 


Voila  ce  que  disent  les  clients  des  marchands  qui  vendent  nos  marques  de 
chaussures.  lis  constatent  qu'il  n'y  en  a  pas  pour  les  egaler  quant  a  la  qualite 
et  a  la  duree. 

Le  marchand  qui  les  vend  ne  desappointe  jamais  ses  clients  et  il  les  considere 
comme  sa  meilleure  ligne  sous  tous  les  rapports.  II  n'a  plus  besoin  d'experi- 
menter  avec  des  chaussures  d'autres  marques — il  vend  les  chaussures  qu'il 
SAIT  devoir  donner  satisfaction  a  sa  clientele. 

Nos    Chaussures    en    Cuir    solide 

offrent  un  choix  varie  de  tous  les  modeles  populaires,  a  talons  bas  ou  hauts  et 

dans  les  largeurs  C  &  D. 

Par  Ieur  apparence  nos  chaussures  attirent  les  clients  et  leur  qualite  resistante 

en  fait  des  acheteurs  reguliers  pour  le  marchand  qui  les  vend. 

Confiez-nous  vos  commandes  d'assortiment — nous  les  remplirons  promptement. 

NOUS  APPORTONS   UNE  ATTENTION   TOUTE   SPECIALE  AUX 


"  JOBBERS". 


The     Rena     Footwear 

3eme  Avenue,  Maisonneuve, 

MONTREAL. 


Co. 

Limited 
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LES     CHAUSSURES     LADY     BELLE 

sont  les  plus  jolies  lig'nes  pour  les  femmes 

Les  chaussures  Lady  Belle  possedent  au  plus  haut  degre  les  qualites  essentielles  qui 
assurent  aux  marchands  un  commerce  permanent  et  profitable. 

Tous  les  modeles  Lady  Belle  ont  une  elegance  et  un  chic  qui  en  font  les  chaussures 
pr^ferees  de  toutes  les  femmes. 


Le  stand   de   la    Lady    Belle  Shoe  a   I'Exposition   des  styles  de   chaussures  de    Kitchener 

tenue  du  21   au  26  juillet  dernier. 

Outre  leur  sup*. .be  elegance,  les  chaussures  Lady  Belle  sont  confortables,  r^sistantes 
et  tout  en  donnant  une  bonne  marge  de  profits,  vous  pouvez  les  vendre  a  des  prix  excep- 
tionnellement  raisonnables  pour  vos  clientes. 

Notre  voyageur  ira  vous  montrer  les  dernieres  creations  de  la  mode  et  vous  auriez  tout 
a  y  gagner  a  attendre  sa  visite  avant  de  placer  vos  commandes  pour  la  saison  prochaine. 

THE  LADY  BELLE  SHOE  CO.,  LTD 

Fabricants  de  chaussures  fines  McKay  pour  dames 
KITCHENER  -  ONTARIO 
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UNE  LICNE  CENERALE 

DE  CHAUSSURES 

EN 

CAOUTCHOUC 


KANT  KRACK  —  DAINTY 
VERIBEST  —  DREADNAUGHT 


La  Ligne  Independent  couvrira  tous  vos  besoins 
en  fait  de  chaussures  en  caoutchouc  —  Legeres, 
moyennement  pesantes  ou  pesantes— et  elle  les 
couvrira  d?une  maniere  qui  veut  dire  des  PRO- 
FITS pour  vous  et  de  la  SATISFACTION  pour 
vos  clients. 

Les  marchands  perspicaces  se  prepareront  a  re- 

pondre  a  tous  les  besoins  immediats  en  en  ayant 

continuellement  un  stock  bien  assorti. 

Un  excellent  service  pour  toutes  les  comman- 

des  d'assortiment  peut  etre  obtenu  des  agents 

suivants: 

JAMES  ROBINSON,  Montreal,  Que. 
BROWN,  ROCHETTE,  LIMITEE,  Quebec,  Que. 

Manuf acturee  par 

THE  INDEPENDENT 

RUBBER  COMPANY 
LIMITED 

MERRITTON,  ONT. 
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Dufresne    &     Locke     Limitee 

Maisonneuve,  Montreal,  Canada. 

Manufacturiers  de  Chaussures 

Production  quotidienne:  5;000  paires. 


33  W 


«»  *' 


shoe  Manufacturers.  ;$#£ 

Maisonnciuve,  Month 


Nous  faisons  une  specialite  des 

GOODYEAR  WELTS  POUR  HOMMES 

et 
McKAYS  POUR  FEMMES 

Echantillons  envoyes  aux  acheteurs  responsables,  fournissant  des  references. 

Pour  Pexportation 

Prix  et  plus  de  renseignements  fournis  sur  demande.  Commandes  remplies 
directement  sur  paiement  au  comptant  au  Canada  contre  bordereau  d'expe- 
dition  ou  par  l'intermediaire  de  n'importe  quelle  maison  d'exportation  respon- 
sable.  Lorsqu'on  achete  par  l'intermediaire  de  marchands,  priere  d'envoyer 
une  copie  de  la  commande. 
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La  vente  au  detail  est  la  maniere  la  plus  di- 
recte  de  faire  affaires  avec  le  public.  Les  gens 
avec  qui  vous  faites  affaires  vous  jugeront  cor- 
rectement  et  sans  pitie,  et  vous  n'aurez  que  ce 
que  vous  meritez. 


Donnez-vous  la   meilleure  valeur 
que  vous  connaissez  pour  le  pro- 
fit que  vous  retirez  ? 
En  d'autres  termes,  croyez-vous  en  la 
vente  de  la  meilleure  valeur  ?     Pen- 
sez-vous  a   ce    que  vos  clients   recoi- 
vent  lorsqu'ils  achetent  chez  vous  ? 
Vous    rendez-vous    compte  que    plus 
les  demi-semelles  que  vous  vendez  du- 
reront    longtemps,     plus    vite    vctre 
commerce  s'accroitra  ? 
Ou  si  deux  semelles  oat  le  meme  pou- 
voir  d'attirer  votre  client,  lui  recom- 
mandez-vous  toujours  la  plus  confor- 
fortable  ? 

Si  cetfce  politique  de  "  penser  d'abord 
au  client  "  est  ce  que  vous  faites,  don. 
nez  une  serieuse  consideration  aux 
demi-semelles  Neolin. 
Par  les  millions  de  paires  qu'il  a  a- 
chet^es,  le  public  a  d^montr^  qu'il 
croit  que  les  Semelles  Neolin  repr6- 
6entent  la  meilleur  valeur  —  que  ce 
sont  les  semelles  qui  durent  le  plus 
longtemps  ;  qu'elles  sont  plus  confor- 
tables,  jolies  et  qu'elles  protegeiit  la 
sante. 


Les  manufacturiers  font  de  meilleu- 
res  chaussures  en  les  munissant  de  Se- 
melles Neolin. 

Vous  qui  recevez  des  commandes  de 
ressemelage,  c'est  a  \  ous  qu'il  appar- 
tient  d'avoir  ces  meilleures  semelles 
dans  votre  magasin. 
Considerez  a  present  qu'elles  sont  les 
demi  semelles  que  vous  commanderez 
qui  vous  donneront  la  meilleure  va- 
leur. Et  vous  commanderez  des  Demi- 
Semelles  Neolin. 

Les  Semelles  Neolin  ont  etc"  per- 
fectionn^es  par  les  savants  de 
Goodyear  de  facon  a  en  faire  les 
meilleures  semelles  a  chaussures. 
Limitation  de  l'apparence  des 
Neolin  n'est  pas  difficile  a  faire. 
Elle  a  ^t^  faite.  Mais  personne 
a  part  Goodyear  n'a  r^ussi  a  d^- 
couvrir  ce  qu'est  le  Neolin.  Pour 
votre  protection  et  pour  celle  du 
public  nous  mettons  le  nom  ''Neo- 
lin" sur  le  milieu  de  chaque  se- 
melle.  Voyez  a  ce  qu'il  soit  sur 
les  semelles    que   vous    obtenez 

THE  GOODYEAR    TIRE    & 

RUBBER  Co.  of  Canada,  Limited 

Toronto,     Ontario. 
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Des  Ventes  Rapides 

Et  Des  Bons  Profits 


resulteront   invariablement   des   achats   faits   chez   nous. 

Toutes  les  chaussures  que  nous  vendons  sont  de  vente 
facile.  Leur  jolie  apparence  et  la  haute  qualite  de  leur 
cuir  les  placent  au  rang  des  meilleures  chaussures  sur  le 
marche.     Notre  assortiment  de 


Chaussures  noires  et  blanches 


ofTre  un  choix  tres  varie  repondant  aux  gouts  de  votre 
clientele  et  a  leurs  besoins. 

Nos  voyageurs  partiront  bientot  avec  des  lignes  com- 
pletes et  le  choix  qu'ils  vous  montreront  ne  manquera 
pas  de  vous  interesser. 

Attendez  leur  visite  ou  ecrivez-nous  et  nous  ferons  tout 
en  notre  pouvoir  pour  vous  donner  un  service  rapide  et 
satisfaisant. 


J.    R.    LABELLE 

Chaussures  en  gros 

229  rue  Lemoine Montreal, 

Specialite  de  Welts  Tetrault 
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Nos  Lignes  du  Printemps  sont  Pretes 

Ne  manquez  pas  de  les  voir 
avant  de  placer  votre  commande 


CHAUSSURES   DE   CUIR 

Les  modeles  que  nous  avons  choisis  et  que  nous  offrons  pour  le  printemps 
comprennent  tout  ce  qu'il  y  a  de  plus  joli  et  de  mieux  en  fait  de  chaussu- 
res  pour  dames.  Ce  sont  des  chaussures  elegantes  et  toujours  de  bon 
gout  —  elles  ont  exactement  le  chic  qui  fait  qu'elles  ont  la  preference  d4 
I'acheteuse.  Aux  points  de  vue  de  I'ajustement  et  de  la  duree,  on  peut  etre 
certain  que  ces  chaussures  donneront  entiere  satisfaction. 


SEMELLES  DE  CUIR,  NEOLIN  OU  RINEX,  DANS  TOUTES 

LES  LIGNES 


>s. 


V 


CHAUSSURES  BLANCHES 

Les  elegantes  chaussures  blanches  font  aujourd'hui  invariablement  partie 
du  stock  de  tous  les  marchands  de  chaussures.  Nous  avons,  cette  annee, 
un  choix  de  chaussures  bien  faites,  bien  finies  et  chics,  repondant  a  tous  les 
besoins  de  votre  clientele.  Le  superbe  choix  que  nous  offrons  vous  don- 
nera  satisfaction  et  vous  serez  force  d'admettre  que  nos  valeurs  sont  les 
meilleures  actuellement  sur  le   marche. 


Nous  vendons  aux  marchands    en   gros  seulement. 


Gagnon,  Lachapelle  &  Hebert 

55  Rue  Kent 
MONTREAL,  Que. 

Chaussures  pour  dames  et  demoiselles. 
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Wilfrid  Girouard 
President 


Eugene  Brais 
Vice-President 


A.  V.  Blanchard 
Tresorier 


La  Maison  GIROUARD  Limitee 

St-Hyacinthe,  P.  Q. 


Successeurs  de 

THE  E.  T.  SHOE  COMPANY 

MARCHANDS  EN  GROS  SEULEMENT 

CHAUSSURES 

CLAQUES 

GUETRES 

Etc. 
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LA  MAISON  GIROUARD  LIMITEE 

qui  succede  a 

THE   E.   T.    SHOE   Company,   a   St-Hyacinthe,    P.Q. 

A  SON    HISTOIRE 

comme  toutes  celles  qui  ontreussi  et  sesont  imposees  a  l'intention  du 

marchand  soucieux  d'obtenir 

UN  SERVICE  EFFICACE, 

LA   QUALITE   DES   MARCHANDISES 

et  UNE  COURTOISIE  MUTUELLE 

Fondee  en  1902,  THE  E.  T.  SHOE  COMPANY  eut  des  debuts  modestes.  M.  WILFRID  GIROUARD,  le  proprietaire  actuel,  y 
prenait  les  fonctions  de  gerant  du  bureau  en  1909.  En  1913,  il  devenait  associe  et  gerant  general.  C'est  depuis  cette  date, 
plus  particulierement,  que  les  progres  se  sont  affirmes:  le  chiffre  d'affaires,  alors  d'a  peine  $100,000,  s'est  augmente  chaque 
annee,   et,    il   depasse   aujourd'hui   le   demi-million.      Au    mois   de    mai   dernier.    M.   Girouard,  etant  devenu   I'unique   propri6taire   de 

THE    E.    T.    SHOE    COMPANY, 

il  est  heureux   d'annoncer  a  sa  clientele  qu'il   a   donne  a  son    importante    institution    le    nom   francais   de 

LA  MAISON  GIROUARD   Limitee 

pour  continuer,  comme   par  le  passe  et   avec  sa    meme  organisation,  le  commerce  en   gros  de 

CHAUSSURES  —  CLAQUES  —  GUETRES,    Etc. 


HEUREUX  SERONT  NOS  CLIENTS 

d'apprendre  que  M.  EUGENE  BRAIS,  le  plus  vieux  voyageur  de  notre  maison,  un  des  artisans  actifs  des  succes  passes  qui 
conserve  ses  fonctions  de  voyageur,  et  M.  A.  V.  BLANCHARD,  le  chef  du  bureau  depuis  plusieurs  annees,  en  deviennent  le 
premier  Vice-President  et  le  second  Tresorier.  Nos  clients  con  tinueront  egalement  a  beneficier  des  services  et  de  I'experience 
toute  speciale  des  VOYAGEURS  qui  representent  la  maison  depuis  nombre  d'annees,  outre  M.  E.  Brais,  MM.  Geo. -A.  Gadbois, 
J.-G.   Vermette,   Paul    Ravenelle   et   H.   Trahan. 

M.   WILFRID  GIROUARD, 

le  president  et  Tame  dirigeante  de  restitution,  tout  en  remerciant  ses  clients  de  la  THE  E.  T.  SHOE  CO.  pour  la  confiance 
qu'ils    n'ont   cesse    de    lui   temoigner  dans    le   passe,   reclame    le    meme  encouragement  pour 

La    Maison    Girouard    Limitee 

qui    n'est    nouvelle   que    de    nom. 
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VOS  ACHATS  DOIVENT  DEPENDRE 

DE  L'EFFICACITE  DU  SERVICE 
ET  DE  LA  VALEUR  DES  MARCHANDISES 


Notre   departement  de 


Nous    avons    transports,    en    ju i Met,    nos    bureaux    et    entrepots    dans   I'immeublt   considerable   de   I'anclen   GRAND    HOTEL,   I'oc- 

cupant  en   entier.      Les    planchers,   d'une   superficie   totale   de   25.CC0    pieds    carres,    permettent    de    tenir    constamment    en    stock 

tout   I'assortiment    nScessaire. 

QUATRE    CHEMINS    DE    FER    nous    apportent   votre    correspon  dance   et    nous   permettent   de   delivrer   vos   commandes    le    mime 

jour,    gr.ice    a    une    organisation    parfaite    du    departement    des    ventes     et     a     un     controle     continu     du     stock     et     des     reserves 

necessaires. 

NOUS  AVONS  LE  MEILLEUR  ASSORTIMENT  ET  LE  PLUS  COMPLET 
DU    PAYS    DANS    LES    MARCHANDISES    DE 

FEUTRE 

Souliers  et  Bottines. 

GUETRES 

quoique    de    date    recente,    s'est   cre6    une    reputation    enviable.       Avez-vous    songe    a    demander   ncs    prlx?  .  .  . 

CLAQUES 

Nous    sommes    les    seuls    agents,    pour    la    region,    de    la    Claque    Maltese   Cross.      Les   caoutchoucs   de   la    Gutta    Percha    &    Rubber 
pavent   le   chemin   du   succes. 

CHAUSSURES  CHAUSSURES 

Nous   avons   toutes   les    lignes   et    nous   controlons   seuls    la    vente    :n   gros  des   marques   suivantes: 

ARISTOCRATE,  pour  hommes  LA  MARQUISE,  pour  dames 

EASTERN,  pour  les  lignes  generales  et  de  bonne  qualite. 
Connaissez-vous  notre  grosse  chaussure 

FOCH 

aussi   populaire  et  aussi   solide   que   le   nom   qu'elle   porte. 

La  valeur  de  nos  Marchandises 

depend   de   I'experience  de   notre   maison   et  de  ses   representants.      Consi'ltez   nos   Voyageurs. 

E.   BRAIS  G.  A.  GADBOIS,  PAUL  RAVENELLE 

20    ans    d'experience  30    ans    d'experience  10    ans    d'experience 

J.  G.VERMETTE  H.   TRAHAN 

15    ans    d'experience  8    ans   d'experience 

ET    CONFIE2    VOS    COMMANDES    A 

La  Maison  Girouard  Limitee 

(Successeurs  de  The    E.  T.  Shoe  Company) 
ST-HYACINTHE,  P.  Q. 
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Marchands  de  Quebec 
et  d'Ontario 

LA  CHAUSSURE   EN 

CANEVAS   BLANC 

sera  en  grande  demande  I'an  prochain,  rivali- 
sant  ainsi  avec  la  hausse  constante  et  la  rarete 
des  cuirs.  C'est  une  ligne  qui  doit  vous  inte- 
resser  et  que  vous  devez  necessalrement  con- 
naitre,   pour   ne   pas   etre    pris   au   depourvu. 

DEPUIS   QUELQUES 

ANNEES 

prevoyant  la  demande  et  I'opportunite  de  cette 
ligne,    nous    avons   offert    une    ligne   complete   de 

BOTTINES  ET  SOULIERS  EN  CANEVAS  BLANC 

Ce  departement  est  devenu  si  important  que  nos  voyageurs  sont  maintenant  obliges  de  falre  un  voyage  special  avec  ces 
Echantillons.  lis  sont  actuellement  en  route  pour  vous  visiter,  et  les  commandes  que  nous  avons  recues  jusqu'ici  demontrent 
bien    I'appreciation    qu'on   fait   de   nos   echantillons. 

Avec  le  commerce  considerable  qui  s'annonce  pour  I'an  prochain,  vous  ne  pouvez  faire  vos  achats  avantageusement  sans  voir 
nos  lignes  et  sans  consulter  nos  prix. 

Si  notre  representant  ne  passait  pas  sous  peu  chez  vous,  veuil  lez  nous  en  avertir;  il  se  fera  un  plaisir  d'aller  vous  voir  avant 
que  les  prix  ne  montent  et  que  le  stock  ne  s'epulse. 


PLACEZ  VOTRE  COMMANDE  DE  BONNE  HEURE 

Malgre  1'augmentation  des  cuirs,  nous  serons  en  mesures,  dans  le 
cours  de  Septembre  et  Octobre  d'offrir  des  valeurs  exceptionnel- 
les,  dues  aux  achats  avantageux   faits  avait  la  hausse. 

NE  RISQUEZ  PAS  DE  PERDRE    DES  VENTES 

EN  VOUS  DESINTERESSANT  DE  LA  DEMANDE. 


Consultez    nos    representants, 

examinez    nos    echantillons    et 

confiez  sans  retard  votre 

commande  a 

La  Maison  Girouard 

Limitee 

Successeurs  de 
The  E.   T.   SHOE   Co.* 

ST-HYACINTHE,  P.O. 
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IL  Y  A  LA  QUESTION  DU 

PROFIT 


Les  chaussures  GERMAIN  veulent  dire  un  ecou- 
lement  rapide  de  stock  et  de  gros  profits  pour  le 
marchand  qui  les  tient  en  magasin. 

Les  hommes  et  les  femmes  achetent  les  chaus- 
sures GERMAIN  d'annee  en  annee  parce  qu'ils 
connaissent  le  service  et  la  duree  que  leur  don- 
nent  ces  chaussures.  lis  savent  qu'avec  ces 
chaussures  ils  ont  la  pleine  valeur  de  leur  argent, 
lis  savent  aussi  que  le  marchand  qui  vend  les 
chaussures  GERMAIN  est  un  homme  qui  tient  a 
dormer  SATISFACTION  a  sa  clientele. 

Les  chaussures  GERMAIN  sont  profitables  pour 
le  marchand. 

Voyez  nos  representants  ou  ecrivez-nous  avant 
de  placer  vos  commandes. 


G 


ouis    uermain 

Specialiste  en  fait  de  chaussures  "Turn"  pour  enfants 

251  rue  Christophe-Colomb, 

MONTREAL. 
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Vous  Pouvez 

Vendredes'tt" 
a  Tous  Vos 

Clients 


L'homme  qui  conduit  un  automobile  sait 
que  les  Semelles  "Acme"  ne  iui  feront  ja- 
mais defaut  lorsqu'il  s'agira  pour  Iui  de  de- 
marrer  ou  d'arreter  soudainement  sa  voi- 
ture. 

L'homme   de   bureau,   portant  des   Semelles 
"Acme",  peut  aller  et  venir  sans  fatigue  dans  son  bureau;  sa  demarche 
sera  elastique  et  sans  bruit  et,  en  meme  temps,  il  aura  un  contort  excep- 
tionnel  avec  ses  chaussures. 

Les   Semelles   "Acme",   si   appropriees   pour   les   hommes   d'affaires,   sont 
aussi  populaires  chez  les  membres  de  leurs  families. 

Les  enfants   aiment  a  jouer   avec   des  chaussures   munies   des   Semelles* 
"Acme". 

Les  jeunes  filles  aiment  les  Semelles  "Acme"  parce  qu'avec  ces  semelles 
leurs  chaussures  ne  orient  jamais. 

Les  garconnets  seront  moins  turbulents  s'ils  portent  des  semelles  "Acme". 

Les  personnes  agees  aussi  n'ont  plus  la  crainte  de  glisser  stir  les  trottoirs 
humides  ou  glissants  si  leurs  chaussures  sont  munies  de  semelles  "Acme". 

Les  semelles  "Acme"  sont  economiques  aussi,  parce  qu'elles  durent  plus 
longtemps  que  les  semelles  de  cuir.  Elles  ne  font  pas  de  bruit,  ne  sechent 
pas  ni  ne  pourrissent.  Elles  sont  a  I'epreuve  de  I'humidite  et  appropriees 
pour  la  ville  comme  pour  la  campagne.  Pour  le  camp,  les  vacances  dans 
les  endroits  montagneux  ou  la  marche  n'est  pas  sure,  les  "Acme"  sont  les 
Semelles  ideales. 

Toutes  les  dimensions  et  epaisseurs  va- 
rices au  choix.  Couleurs:   noir,  blanc  et 
tan.  Fournies  aussi  en  grandes  feuilles. 

Dunlop  Tire  #  Rubber  Goods  Co.,  Limited 

SIEGE  SOCIAL  ET  FABRIQUE  :  TORONTO 
Succursales  dans  les  grandes  villes 
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La  chaussure 
de  vente  reguliere 
qui  sert  de  modele 
au  Canada 


WILLIAMS 

II  y  a  plusieurs  points  d'excellence  qui  ont  valu  aux  CHAUSSURES 
WILLIAMS  le  premier  rang  qu'elles  occupent  parmi  les  chaussures 
de  vente  reguliere. 

Dans  leur  production,  le  materiel  employe  et  le  procede  de  fabrica" 
tion  suivi,  donnent  a  ces  chaussures  une  haute  qualite  et  une  valeur 
exceptionnelle  —  ce  sont  des  chaussures  qui  donnent  un  service  mer- 
veilleusement  long  aux  gens  qui  tienneut  surtout  a  avoir  des  chaus- 
sures DURABLES. 

Le  style  est  egalement  un 
facteur  important  dans  leur 
popularity.  Ces  chaussures 
sont  faites  pour  donner  un 
veritable  CONFORTet  l'on 
n'a  pas  neglige  leur  jolie 
APPARENCE.^ 
Vous  pouvez  etre  certains 
d'avoir  des  clients  satisfaits 
lorsque  vous  recommandez 
les  chaussures  Williams. 
Nos  deux  depots  de  stock  a 
Brampton  et  a  Regina  nous 
permettent  de  vous  donner 
un  service  rapide  avec  cette 
ligne  recommandable  de 
chaussures. 

WILLIAMS  SHOE  LIMITED 


Brampton,  Ont. 


Regina  Sask. 


Agents  pour  la  Province  de  Quebec 

C.  M.  &  R.  H.  MILLS 

Bureaux  et  salles  d'echantillons  :  chambre  313  edifice  Mappin,  10  rue  Victoria, 
Telephone  Uptown  6719  Montreal. 
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HECTOR 
SHOE,  Enr'g. 

MANUFACTURER   DE 

Chaussure  "TURNS" 


POXJE 


ENFANTS  SEULEMENT 


SPECIALITY 


Ouvrages  de  Fantaisie. 
Appelez     notre    Voyageur. 


Les  CUIRS  de  CONFIANCE  D'EVANS 


Chevreau  glace 

"Ruby" 

Chevreau  glace 

'"Peerless" 


TEL.  Est  6647 


719-721-725  Panet    MONTREAL 


Avec  les  prix  glev6s  demandes 
actuellement  pour  du  bon  ma- 
teriel a.  chaussures  et  la  diffi- 
cult§  que  l'on  a  k  s'en  procu- 
rer, la  haute  quality  constante 
ainsi  que  le  decoupage  econo- 
mique   offerts   par  le 

CHEVREAU  EVANS 

sont  des  facteurs  d'une  impor- 
tance vitale  pour  les  fabricants 
de  chaussures.  Ces  cuirs  vous 
permettent  de  maintenir  le 
MERITE  de  vos  chaussures  et 
de  continuer  k  donner  a  votre 
clientele  la  meilleure   VALEUR. 


John   R.    Evans    Leather    Co. 

of  Canada,  Limited 

Specialistes  en  fait  de  chevreau  et  de  cuirs  d  tiges. 
214   rue   Lemoine  -  -  MONTREAL 


Vos  Achats  Seront  des  Placements 

Avantageux 

Grace  aux  precautions  que  nous  avions  prises  pour  nous  proteger  contre  la 
hausse  des  prix,  nous  sommes  en  position  d'offrir  au  commerce  des  lignes  de 
chaussures  qui  representeront  un  superbe  placement  pour  tous  les  marchands 
qui  les  prendront  en  stock. 

Nos  lignes  pour  la  saison  prochaine  offrent  un  choix  varie  et  superbe  de  toutes 
les  dernieres  creations  de  la  mode  et  il  vous  sera  facile  d'y  trouver  exactement 
les  modeles  les  mieux  appropries  a  votre  clientele. 

Si  vous  n'avez  pas  encore  achete  de  nos  chaussures,  une  commande  d'essai 
vous  convaincra  que  nous  sommes  en  position  de  vous  donner  entiere  satisfac- 
tion sous  tous  rapports. 

THE  HOME  SHOE  CO.,  LIMITED 

327   Rue   Amherst, 
MONTREAL. 
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PaEVOYANCE  EN  AFFAIRES 


veut  dire  voir  a  I'avance  et  anticiper  les  besoins  de  vos  clients  pour  cer- 
taines  lignes  de  marchandises,  et  d'avoir  en  mains  un  stock  suffisant  pour 
fournir  a  la  demande  de  votre  clientele  en  temps  opportun. 

REGARDEZ-VOUS  A  L'AVANCE 

et  anticipez-vous  la  demande  qui  vous  sera  faite  I'ete  prochain  pour  les 
chaussures  en  Canvas?  Avez-vous  considere  que  la  demande  pour  le 
Canvas  sera  encore  plus  forte  I'ete  prochain  qu'elle  I'a  ete  cette  annee, 
due  a  la  cherte  du  cuir. 

ETES-VOUS   PREPARE 

a  suffire  a  la  demande  future  de  vos  clients  pour  une  chaussure  en  canvas, 
legere,  fraiche,  confortable  et  a  la  fois  elegante?  Une  chaussure  qui  sera 
a  la  fois  de  bonne  duree  et  economique. 

"TIPPERARY  SHOES" 

POUR  LA  RECREATION   ET  L'ETE 

rencontreront  les  exigences  de  vos  clients  sur  touc  les  rapports.  Elles  sont 
portees  en  toutes  occasions,  soit  aux  affaires,  soit  aux  reunions  sociales, 
soit  pour  les  sports.  Nous  n'avons  choisi  que  des  modeles  pour  repon- 
dre  a  la  demande  populaire  et  qui  vous  permettront  de  tourner  votre  mar- 
chandise  plusieurs  fois  dans  le  cours    de  la  saison. 

IL  EST  TEMPS 

d'etre  prevoyant  et  de  vous  preparer  a  une  grosse  saison  d'affaires  I'ete 
prochain.  Nos  representants  vous  visiteront  dans  quelques  jours  pour 
votre  commande  de  placement.  Notre  Catalogue  est  pret.  Va-t-on  vous 
en  mailer  un? 


THE  COLUMBUS  RUBBER  CO ,  OF  MONTREAL,  LIMITED. 


1349,  rue  Demontigny  Est,     Montreal,  Que. 

Succursales  a  :  Montreal,  Ottawa,  Winnipeg,    Calgary. 
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LE8  COULEURS  ADANAC 
CREENT  UNE  CLIENTELE 

L'exactitude  du  ton  et  la  delicatesse  du  fini  qui  plaisent 
aux  acheteurs   prudents  sont   les  caracteristiques  des 

CUIRS   ADANAC 

Ces  cuirs  sont  des  produits  TRES  SPECIALISES  et  I© 
resultat  combine  du  MEILLEUR  CHOIX  DE  PEAUX 
BRUTES  PAR  DES  EXPERTS  et  des  MEILLEURS 
PROCEDES   DE   TANNAGE    ET   DE    FINISSAGE. 

Ce  sont  les  cuirs  reconnus  les  meilleurs  pour  la  fabri- 
cation de  chaussures  de  haute  qualite.  Lorsque  vous 
achetez  des  cuirs  Adanac  vous  savez  ce  que  vous  ob- 
tenez. 

ADANAC  LEATHER 

COMPANY 

216  rue  Notre-Dame  Ouest 

MONTREAL 


LA  ST-HYACINTHE  SOFT  SOLE SHOEGO. 

DEVIENT  LA 

A.  A.  COTE  &  FIL8,  Limitee 

et  fabrique  dans  sa  nouvelle  usine  des  Chaussu- 
res McKays  et  des  Visses  Standard  pour  Homines, 
Garcons,  Adolescents,  Jeunes  Gens  et  Enfants. 

Telle  est  la  nouvelle  que  le  commerce  de 
chaussures  a  appris  avec  plaisir,  sur  de  trouver  a 
cette  nouvelle  source  d'approvisionnement  les 

MEILLEURES  CHAUSSURES   COUSUES 
McKAY  ET  VISSEES  STANDARD 

qui  puissent  supporter  le  plus  rude  usage. 

Demandez  des  prix  a  votre  marchand  de  gros,  ou 
ecrivez-nous  directement. 

A.  A.  COTE  &  FILS,  Limitee 

Successeurs  de  St.  Hyacinthe  Soft  Sole  Shoe  Co., 

Ltd. 

ST-HYACINTHE,  P.  Q. 


Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee dans une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 
Recevez  le  meilleur  service  de 


*♦ 


LA     MAISON     DU     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOXJS    GENRES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 

En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Cuirs  a    Chaussures    de    la    Meilleure  Qualite 

LE  SOIN  APPORTE  AU  CHOIX  DES  PEAUX  est  de  la  plus 
grande  importance  dans  la  BONNE  PRODUCTION  DES  CUIRS. 

Du  commencement  a  la  fin,  tous  les  details  de  la  production  des 

CUIRS    DE    DAVIS 

sont  confies  a  des  ouvriers  experimentes  et  sous  la  surveillance 
d'experts.  Le  resultat  est  un  cuir  a  tige  superieur  sous  tous  rap- 
ports —  d'un  fini  excellent,  d'une  texture  uniforme  et  d'une  qua- 
lite  tres  resistante. 

Nos  Cotes  Matt  et  nos  Chromes  Unis 

sont  tres  estimes  de  tous  les  principaux  manufacturiers  a  cause  de 
leur  qualite  recommandable,  leur  jolie  apparence  et  Yeconomie 
de  leur  decoupage. 


ELAN — Noir  et  de  couleurs 

ROUSSATRE— Grenele  a   I'huile. 

GRENELE    M  ENNON  ITE— Noir  et    rouge. 
COMBINAISON— Uni    et    imitant    le    carton. 


Cuir  roussatre  et   noir  a   hauts 
Vegechrome — Noir   et   chocolat, 
Imitation   de  "gun   metal", 

"Ooze   Splits"  noirs  et  de  couleurs. 
Cuir   militaire. 


A.    DAVIS    &    SON 

KINGSTON,    ONTARIO. 


Brevete  le 
30  Decembre,  1913. 


Brevete  le 
26  Octobre,  1915. 


LE  BOUT  RAPPORTE "  VULCO-UNIT  " 

est  adopte  par  les  manufacturiers  de 
chaussures  perspicaces  comme  la  seule 
solution  a  tous  les  ennuis  que  leur  occa- 
sionnent  leur  bout  rapporte  (box  Toe). 


Absolument  impermeable  et  a  l'epreuve  de  la   sueur. 


BECKW1TH  BOX  TOE  LIMITED 

Sherbrooke,  Que.,  Canada. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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H.     N.     LINCOLN 


/I  "•*>  CO 

^>  \~\      YOU        PP  • 


Succursa!e    de    I'Est: 
401    EDIFICE  CORISTINE 
Montreal 


REPRESENTANTS : 

American    Lacing    -Hook 
Co,  Waltham,    Mass. 

Crochets  a  lacets  et 
machines  pour  fixer  les 
crochets. 

Armour  Sand   Paper 

Works,  Chicago,    III. 

Tissu  et  papier  Crysto- 
lon  pour  frapper  et  de- 
graisser. 

Boston    Leather  Stain   Co. 

Boston,    Mass. 

Encres,      telntures,      ci- 

res,     etc.,     Blanchiment 

Cyclone. 

The    Ceroxylon    Co. 

Boston,  Mass. 
Ceroxylon,  la  cire  liqui- 
de   parfaite. 

Dean    Chase   Co. 

Boston,  Mass. 
Articles  pour  chaussu- 
res,   fil    de   coton. 

The    Ls.    G.    Freeman    Co., 
Cincinnati,    O. 
Machinerie    a    chaussu- 
res. 

Hazen,    Brown    Co. 

Brockton,  Mass. 
Bouts  rapportes  imper- 
m^ables,  Gomme,  cl- 
ment    a    caoutchouc. 

Lynn    Wood    Heel    Co., 

Keene,  N.H. 
Talons  en  bols  et  blocs 
pour   emporte-piece. 

Markem    Machine    Cc, 

Boston,  Mass. 
Machines  a  marquer  et 
frapper,  composes,  en- 
cres. 

M.    H.    Merrlam   &   Co., 

Boston,  Mass. 
Machines  a  coudre,  a 
arreter,    etc. 

Puritan    Mfg.   Co., 

Boston,  Mass. 
Machine  a  coudre  aveo 
fil  cir6.  Procede  Poole 
pour  fausses  semelles 
Goodyear. 

The  S.  M.  Supplies  Co., 
Accessoires  de  fabri- 
ques,  Aiguilles,   etc. 

H.    S.    &    M.    W.    Snyder, 
Inc. 
Boston,    Mass. 
Chevreaux,  cabrettas  et 
cheval. 

J.    Spaulding   &   Sons   Co., 

N.    Rochester,    N.H. 

Contre-forts  garantis  en 

fibre,     fausses    semelles 

en  fibre. 

The    Textile    Mfg.    Co., 

Toronto,  Ont. 
Lacets    a    chaussures. 

United    Stay   Co., 

Cambridge,  Mass. 
Cuir  et  imitation  de 
cuir,    TrSpointe,    etc. 


Importateurs 
Manufacturiers 


"Jobbers" 
Agents  vendeurs 


CHAUSSURES 


Bureau-chef    et    fabrique 

37     RUE     FOUNDRY    S 

Kitchener 


MACHINERIE  CREPINS  ET 
ACCESSOIRES  DE  FABRIQUES  DE 

LA  QUALITE  ET  LE  SERVICE 

sont  les  deux  plus  importants  facteurs  dans  le  commerce  d'au- 
jourd'hui. 

Nous  ne  vendons  que  des  march  andises   de  la   meilleure   qualite. 
Lisez  la  liste  des  maisons  dont  nous    sommes    les  representants. 
Chacune  est  au  premier  rang  dans  sa  ligne. 

Nous  gardons  deux  gros  assortiments:  l'un  a  Kitchener  et  l'autre 
a  Montreal.     Les  commandes  sont  remplies  promptement  et  cor- 
rectement. 

Notre  accroissement  continuel  est  la  preuve  que  les  manufactu- 
riers de  chaussures  apprecient  la  qualite  de  nos  marchandises  et 
le  service  que  nous  donnons. 

Nous  sommes  les  representants  de  la 

MARKEM  MACHINE  CO. 

BOSTON,  Mass. 

La  seule  maison  qui  fait  un  commerce  de  MACHINES  A  MARQUER 
pour  cartons,  etiquettes,  doublures,  tissu  ou  cuir. 

MACHINES  A  FRAPPER  hauts,  etc. 

La   meilleure   machine  a   imprimer   et   a   faire  le  relief 

imprimera  vos  etiquettes  sur  vos  cartons  plus  vite  que  vos  etiquettes 

peuvent  etre  collees.    Fait  un  meilleur  travail  —  a  meilleur  marche. 

PIECES  DE  RECHANGE,  ENCRES  et  COMPOSES  en  stock. 

Nous  vendons  une  variete  de  specialites 

COTON  A.  FROMAGE  SILKOLINE 

VEL CHAMEE 

Tres  beau  linge  a  polir 

COUBROIE  RONDE 

Tannee  au  chene  —  Tannee  a  l'indienne 

Agraffes  a  Courroie,  Porte-Etiquette,   Roulettes,  Boutons, 
Brosses  aTig'es  de  Treer,  Canevas  H.  B.   Filde  coton 

Pour  machines  Puritan 
Pour  piqures  ordinaires  et  assemblage  de  tiges 

IL  N  Y  A  QUUN  SEUL  CEROXYLON 
Fait  par  la  Ceroxylon  Co.,  Boston,  Mass. 

Naturellement,  il  y  a  des  imitations,  mais  le  veritable  CEROXYLON 
est  la  seule  cire  liquide  qui  lubrifie  le  fil  pendant  que  la  couture  se 
fait  et  qui  fixe  la  couture  apres. 

C'est  la  cire  liquide  parfaite.     Nous  sommes  les  seuls  agents  pour 

le  Canada. 

En  stock  aux  deux  bureaux. 

Vous  n'avez  pas  a.  hesiter  pour  nous  envoyer  vos  commandes.  Notre 
commerce  est  base  sur  le  principe  du  TRAITEMENT  EQUITABLE 
et  nous  ne  vendons  que  des  MARCHANDISES  DE  LA  MEILLEURE 
QUALITE. 

Lisez  la  liste  des  maisons  que  NOUS  REPRESENTONS 
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Nos  Trois  Produits 

"PERFECT" 


de  plus  en  plus  connus  sur  le  marche  voient  leur  popularity  augmenter 

de  jour  en  jour. 

Notre  Contrefort  "Perfect"  est  le  type  meme  de  la  perfection;  il  combine  la  solidite  et  la  resistance 

a  l'humidite,  la  forme  pour  1'ajustement  parfait  et  le  dessin  pour 
chaussures  de  style.  Son  prix  est  extremement  avantageux  et  defie 
toute  concurrence  a  qualite  egale. 

Nos  contreforts  "Perfect"  No  1  sont  faits  de  la  meilleure  qualite.  lis 
sont  garantis  durer  plus  longtemps  que  n'importe  quelle  chaussure. 

Nos  "Box  Toes"  (bouts)  "Perfect"  en  feutre  assurent  la  rigidite  absolue  de  la  chaussure  et  par 

le  fait  meme  sont  une  garantie  de  son  elegance.  Nos  Box  Toes 
sont  faciles  a  travailler  entre  les  mains  de  l'operateur. 

|\lotre  Toile  a  fausses  semelles  "Perfect"  donne  de  la  souplesse  a  la  bottine,  en  outre  elle  est  im- 
permeable. Elle  est  bien  superieure  a  la  fausse-semelle  en  fibre  et 
se  travaille  avec  beaucoup  plus  de  facility  dans  la  fabrication  de  la 
chaussure. 

Les  marchands-detaillants  de  chaussures  devraient  tous  exiger 
les  chaussures  munies  de  fausses-semelles  faites  avec  notre  toile 
"Perfect".  Notre  produit  est  au  moins  l'egal  du  cuir  pour  la  duree  et 
le  depasse  en  souplesse  et  en  elasticity. 

Exigez   les   CONTREFORTS,   les   BOUTS    (Box   Toes),   et   les    FAUSSES- 
SEMELLES  en  toils,  marque 

P  E  R  F  B  C  T 

sur  les  chaussures  que  vous  achetez.   C'est  pour  vous  et  vos  clients,  une  garan- 
tie de  satisfaction. 


tor 

0 


c 


DP 
j 


699    Avenue    Letourneux, 
(Coin  Ernest) 

MONTREAL. 

gents   pour   la   ville   de   Quebec:    MM.    Dupere   et   Garant, 
610-612    rue    St-Valier,    Quebec. 


En    ecrivant    aux    annonccurs,    meritionrirz   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Chaussures  pour 

la  Season  Prochaine 

Notre  ligne  nouvelle  off  re 

UNE  HAUTE  QUALITE  et  UNE  GRANDE  VARIETE 

Les  modeles  nouveaux  que  nous  of frons  actuellement 
au  commerce  comprennent  un  assortiment  choisi  avec 
soin  des  chaussures  les  plus  populaires  —  f aites  sur  des 
formes  nouvelles  et  de  nuances  a  la  mode.  Nos  lignes  re- 
gulieres  of frent  un  choix  tres  varie  de  chaussures  recom- 
mandables  sous  tous  rapports  et  a  des  prix  qui  represen- 
ted de  veritables  valeurs  pour  le  marchand  et  pour  le 
client. 

Vous  auriez  tout  a  y  gagner  a  voir  nos  lignes  avant  de 
placer  vos  commandes.  Nos  chaussures  sont  faites  pour 
donner  satisfaction  au  marchand  et  au  client  et  vous  n'i- 
gnorez  pas  qu'un  client  "satisfait"  est  un  client  "perma- 
nent." 

Nos  voyageurs  partiront  le  10  septembre  pour  leur  tour- 
nee  annuelle  et  ils  vous  f  eront  voir  des  modeles  de  chaus- 
sures qui  repondront  aux  besoins  de  vos  clients. 

DUPONT  &  FREEE 

Manufacturers  de  Chaussures 

Avenue  Aird, 

Maisonneuve, 

MONTREAL. 

En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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La   Chaussure    "Globe   Pillow   Welt" 

FAITE  EN  POINTURES  POUR  DEMOISELLES,  FILLETTES,  ENFANTS  ET  BEBES 

est  une  veritable  trepointe  Goodyear  a  coussin,  de  fabrication  superieure 
qui  assure  une  jolie  apparence.  un  meilleur  ajustement  et  plus  de  con- 
fort,  parce  que  :  le  coussin  est  construit  a  meme  de  facon  a  en  faire 
partie  integrate. 

Par  suite  du  grand  nombre  de  commandes  deja  revues  et  de  la  demande 
sans  cesse  grandissante  nous  prenons  la  liberte  de  demander  a  nos 
clients  d'acheter  a  l'avance  ce  dont  ils  auront  besoin  en  donnant  leur 
commande  de  bonne  heure.  De  cette  facon,  il  n'y  aura  pas  de  delai 
inutile  lorsque  la  saison  active  sera  arrivee. 

L  H.  PACKARD  &  CO.,  LIMITED,  MONTREAL 

Agents  vendeurs  pour  les  chaussures  "  Globe  Pillow  Welt  ". 


"MONROE"    un 

FAUX-COL  ARROW 

Pour  I'Ete 

CLUETT,  PEABODY   A  CO.  OF  CANADA,    LIMITED 


Des  Annees  de  Recherches  et 
d'Experimentalion 

ont  fait  de  la  colle  de  farine 
brevetee  de  Brodie  ce  qu'elle  est  — 
la  colle  ideale  pour  tous  les  genres 
de  fabrication  des  chaussures. 

C'est  une  colle  qui  adhere  forte- 
ment ;  elle  est  absolument  exempte 
de  particules  dures  et  elle  est  tres 
propre. 

Ecrivez  pour  avoir  des  echantillons 
et  des  prix. 

Brodie    &    Harvie 

Limited 
14  rue  Bleury,  Montreal. 


En   ficrivant  aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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II  va  sans  dire  que  vous  pouvez  vendre  ce  sac 


Quelque  chose  I  I   Quelque  chose 

de  nouveau  de  profitable 


LE  SAC  NAUGAHYDE 


a  deux  grands  avantages  pour  la  vente  que  tous  les  clients 
apprecieront  : 

II     est     d'une     seule     piece 
II  est  absolument  impermeable 

C'est,  comme  vous  le  voyez,  quelque  chose  de  nouveau  en  fait  de 
sac  de  voyage  —  un  sac  sans  coutures  qui  manquent  et  sans  rivets 
qui  ne  tiennent  pas.  C'est  la  l'une  des  nouveautf"  olTertes  par  le 
SAC  NAUGHAHYDE. 

L'autre,  c'est  le  fait  qu'il  est  fait  d'un  nouven-js  :'::j  compose,  a 
base  de  caoutchouc,  vulcanise  en  une  seule  piece  sollde,  sans  cou- 
ture, par  un  procede  nouveau  et  brevete.  Mem  3  les  grosses  pie- 
ces de  protection  sur  les  coins  sont  fusionnees  dans  le  sac. 
Pas  de  coutures  ni  de  rivets  necessaires.  Le  sac  est  exceptionnel- 
lement  fort  —  et  absolument  impermeable.  Pas  une  goutte  d'eau 
ne  le  traversera,  meme  si  le  sac  passe  toute  la  journee  a  la  pluie. 
LE  SAC  NAUGHAHYDE  a  Papparence  du  sac  de  cuir  de  la 
meilleure  qualite  —  son  dessus  est  souple  et  flexible  —  il  est  dou- 
ble de  gros  coutil  brun  —  il  est  joli,  a  Pinterieur  et  a  I'exterieur — 
et  il  peut  se  vendre  a  un  prix  modere  vous  donnant  un  excellent 
profit. 

Fait  en  16  pouces,  18  pouces  et  20  pouces,  pour  hommes. 

et  en  14  pouces,  16  pouces  et  18  pouces,  pour  dames. 
Le  Sac  Naughahyde    est  distribue  au  commerce    par  l'interme- 
diaire  des  succursales  du  systeme  de  la  Dominion  Rubber,  situees 
a 

Halifax,  St.  John,  Quebec,  Montreal,  Ottawa,  Toronto,  Hamilton, 
Belleville,  Kitchener,  London,  North  Bay,  Fort  William,  Winni- 
peg, Brandon,  Regina,  Saskatoon,  Calgary,  Lethbridge, 
Edmonton,  Vancouver  et  Victoria. 

En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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MONTREAL,    AOUT    1919. 


No  9 


La  Convention  de  l'Association  des  Detaillants  de 

Chaussures  du  Canada 

Tenue  a  Toronto  les  21  et  22  juillet  1919. 


Le  plus  grand  evenement  du  monde  de  la 
jlhaussure  au  Canada,  s'est  passe  a  Toronto  les  21 
it  22  juillet  dernier,  alors  qu'une  convention  reu- 
|issait  les  delegues  des  marchands  de  detail  de 
haussures  de  tout  le  Dominion  et  que  les  homines 
le  haute  experience  qui  assistaient  a  cette  conven- 
tion faisaient  des  discours  remarquables  concer- 
lant  cette  branche  importante  du  commerce  cana- 
lien.  Nous  donnons  dans  ces  pages  quelques-uns 
le  ces  precieux  documents. 

Sous  la  presidence  de  M.  Warren  T.  Fegan,  la 
•onstitution  et  les  reglements  de  l'Association  Na- 
ionale  des  Marchands-Detaillants  de  Chaussures 
lu  Canada  furent  discutes  et  adoptes  unanimement 
3ur  motion  de  M.  Shinnick,  seconde  par  M.  Gales. 
[Is  se  lisent  comme  suit: 

CONSTITUTION   ET   REGLEMENTS 
Norn. 

1.  Cette  association  portera  le  nom  de  Na- 
tional Shoe  Retailors*  Association  of  Canada  (L'As- 
sociation Nationale  des  Detaillants  de  Chaussures 
du  Canada). 

Ob  jet. 

2.  Elle  aura  pour  objet  la  promotion  de  rela- 
tions sociales  et  commerciales  meilleures  entre  ses 
membres,  le  developpement  de  methodes  et  d'ideals 
modernes  dans  le  detail  de  la  chaussure,  la  discus- 
sion et  la  correction  des  maux  et  abus  du  commer- 
ce, l'encouragement  de  la  formation  d'organisa- 
tions  locales  de  marchands  de  chaussures  et  de  tou- 
tes  les  manieres  possibles  promouvoir  les  interets 
de  ses  membres  individuels  et  le  bien-etre  du  com- 
merce en  general. 

Membres. 

3.  Tout  marchand  detaillant  de  chaussures 
bona  fide  de  bonne  reputation,  sera  eligible  comme 
membre  (sujet  a  l'approbation  du  Conseil  Ex<§cutif 


de  l'Association)  sur  pavement  annuel  de  la  cotisa- 
tion  de  cinq  dollars. 

Officiers. 

4.  Les  officiers  de  l'association  seront  :  un 
president,  cinq  vice-presidents,  un  secretaire  et  un 
tresorier,  qui  seront  elus  annuellement  parmi  les 
membres. 

Conseil  Executif. 

5.  Le  conseil  executif  se  composera  des  offi- 
ciers ci-dessus  nommes  et  de  quinze  membres  

trois  de  la  Colombie  Anglaise,  trois  de  la  Saskat- 
chewan et  de  1'Alberta.  trois  du  Manitoba,  trois  de 
''Ontario,  trois  de  Quebec  et  trois  des  Provinces 
Maritimes.  Ces  conseillers  seront  elus  annuelle- 
ment parmi  les  membres. 

Election. 

6.  Les  officiers  et  le  Conseil  Executif  seront 
nommes  et  elus  annuellement  a  l'assemblee  an- 
nuelle  de  l'Association  par  scrutin  sur  un  vote  de 
la  majorite  des  membres  presents. 

Devoirs  des  Officiers. 

7.  II  sera  du  devoir  du  president  de  presider  a 
toutes  les  assemblies  du  Conseil  Executif  et  d'exer- 
cer  une  surveillance  generate  sur  le  travail  de  l'As- 
sociation. II  sera  du  devoir  des  vice-presidents  de 
presider  quand  requis  par  le  conseil  executif,  en 
l'absence  du  president  et  de  presider  aux  assem- 
blies des  executifs  locaux  dans  les  districts  qu'ils 
peuvent  representer. 

II  sera  du  devoir  du  secretaire  de  garder  des 
records  exacts  des  minutes  de  toutes  les  assemblies 
generates  et  speciales  de  l'Association,  aussi  bien 
que  du  Conseil  Executif,  de  garder  une  liste  des 
membres,  de  faire  la  correspondance  de  l'organisa- 
tion  et  de  donner  avis  des  assemblees  de  l'Associa- 
tion et  du  Conseil  Executif. 
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II  sera  du  devoir  du  tresorier  de  recevoir  tout 
l'argent  des  cotisations  des  membres,  des  arrieres, 
des  repartitions  ou  autres  sources  et  de  le  deposer 
au  credit  de  l'Association  dans  une  banque  a  char- 
te.  II  devra  payer  a  meme  ces  sommes  les  depenses 
legitimes  de  l'organisation  comme  autorisees  par 
le  Conseil  Executif  ou  dans  l'intervale  des  assem- 
blies du  Conseil,  les  comptes  verifies  par  la  signa- 
ture du  president  et  du  secretaire. 

Les  devoirs  du  Conseil  Executif. 

8.  II  sera  du  devoir  du  conseil  executif  de  faire 
les  arrangements  d'avance  pour  la  tenue  de  toutes 
les  assemblies  generales  et  speciales  de  l'Associa- 
tion, de  prevoir  un  programme  de  procedure  pour 
les  dites  et  de  prendre  tous  arrangements  qui  peu- 
vent  etre  necessaires  ou  juges  desirables  pour  la 
commodite  des  membres  ou  l'assistance  des  mem- 
bres a  ces  assemblies.  II  sera  du  devoir  du  comite 
executif  de  recevoir  et  de  considerer  avant  les  as- 
semblies toutes  plaintes,  tous  dommages  et  action 
proposee  affectant  les  interets  de  l'Association,  ses 
membres,  ou  le  commerce  en  general  et  de  les  pre- 
senter pour  consideration  a  ces  assemblies  specia- 
les ou  generales. 

Dans  l'intervale  des  assemblies  de  l'associa- 
tion  ou  en  tous  cas  d'urgence,  il  sera  du  ressort 
du  Conceil  Executif  dument  appele  par  le  presi- 
dent de  prendre  toute  action  qui  peut  sembler  de- 
sirable et  urgente  dans  les  interets  de  l'Association. 

L'Executif  local. 

9.  L'executif  local  dans  chaque  district,  com- 
prenant  le  vice-president  et  les  trois  membres  du- 
ment nommes,  sera  competent  pour  faire  des  as- 
semblies de  temps  en  temps  et  considerer  et  ajus- 
ter  tout  dommages  ou  toutes  difficultes,  ou  a  de- 
faut  de  ceci  de  placer  ces  matieres  devant  le  Con- 
seil Executif. 

Assemblee  annuelle. 

10.  L'assemblee  annuelle  de  l'Association  se- 
ra tenue  le  second  mardi  du  mois  de  juillet  de  cha- 
que annee,  a  un  endroit  a  decider  par  le  Conseil 
Executif,  si  cette  place  n'a  pas  ete  fixee  a  la  prece- 
dente  assemblee  annuelle  ou  si  des  circonstances 
obligent  ce  comite  a  en  effectuer  le  changement. 

Assemblee  speciales. 

11.  Des  assemblies  speciales  de  l'Association 
peuvent  etre  appelees  en  n'importe  •quel  temps,  a  la 
discretion  du  Conseil  Executif  ou  sur  demande  fai- 
te  par  ecrit  au  president  par  sept  membres  en  re- 
gie. Seules  les  affaires  specifiers  dans  l'avis  de- 
vront  etre  discutees  a  ces  assemblies  speciales. 


Avis  d'assemblees 

12.  Avis  devront  etre  donnes  aux  membres.de 
chaque  assemblee  annuelle  de  ^Association  par  le 
secretaire,  par  ecrit  ou  par  circulaire  au  moins  tren- 
te  jours  avant  cette  assemblee,  et  en  cas  .d'assem- 
blees speciales,  quinze  jours  d'avis  devront  etre 
donnes. 

Avis  des  assemblies  du  conseil  executif  de- 
vront etre  donnes  par  le  secretaire  au  moins  dix 
jours  avant  ces  assemblies  et  dans  le  cas  d'assem- 
blee  d'executifs  locaux,  par  le  vice-president  local, 
cinq  jours  avant. 

Quorum. 

13.  A  toute  assemblee  annuelle  ou  speciale 
de  l'Association,  vingt-cinq  membres  constitueront 
un  quorum  et  a  toute  assemblee  du  conseil  execu- 
tif, sept  membres  constitueront  un  quorum  pour 
la  transaction  des  affaires. 

'i 
Elections. 

14.  L'election  des  officiers  et  du  conseil  exe- 
cutif se  fera  a  l'assemblee  annuelle  et  par  scrutin. 
Le  president  aura  droit  cependant  a  toute  assem- 
blee annuelle  de  rejeter  un  scrutin  unanime  pour 
une  liste  de  mis  en  nomination  dument  nommes 
individuellement  ou  par  rapport  d'une  comite  de 
nomination  s'il  n'y  a  pas  d'objection  de  la  part  de 
ceux  mis  en  nomination. 

Terme  d'office. 

15.  Les  officiers  et  le  conseil  executif  ainsi 
elus  le  seront  pour  un  an,  ou  jusqu'a  ce  que  leurs 
successeurs  soient  nommes.  Le  conseil  executif 
aura  le  droit  cependant  pendant  l'annee  de  rem- 
plir  les  vacances  qui  pourraient  se  produire,  ces  no- 
minations etant  valables  jusqu'a  l'assemblee  an- 
nuelle suivante.  La  constitution  et  les  reglements 
de  l'Association  peuvent  etre  augmentes  ou  amen- 
des  par  un  vote  de  la  majorite  a  toute  assemblee 
annuelle  ou  speciale  appelee  a  cette  fin,  mais  avis 
de  ces  amendements  ou  additions  devront  etre  don- 
nes par  ecrit  au  president  ou  secretaire  au  moins 
trente  jours  avant  telles  assemblies. 

A  toutes  les  assemblies  de  l'Association  un  vote 
de  la  majorite  des  membres  en  regie  sera  decisif. 

L'ordre  des  affaires  a  toutes  les  assemblies  ge- 
nerales et  speciales  de  l'Association  sera  comme 
suit: 

1.  Lecture  des  minutes. 

2.  Affaires  provenant  des  minutes. 

3.  Rapports  des  comites. 

4.  Affaires  non  terminees. 

5.  Nouvelles  affaires. 

6.  Election  des  officiers. 
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Les  conditions  mondiales  du  marche  du  cuir  et  de  la 

chaussure 


Un  vibrant  discours  de  M.  Jos.  Daoust  qui  a  tenu 
tout  le  monde  sur  le  qui  vive,  parce  que  I'eton- 
nante  possession  du  sujet  par  son  auteur  a  ete 
une  revelation  pour  les  membres  de  la  conven- 
tion de  Toronto. 


ME.  le  President,  Messieurs, 

Cela  va  etre  une  surprise  pour  vous  d'appren- 
Ire  que  je  ne  vais  pas  parler  la  belle  langue  de  Mo- 
iere,  je  vais  employer  le  beau  langage  de  Shakes- 
peare. 

C'est  certainement  un  grand  honneur  pour  moi 
ie  me  trouver  ici  cette  apres-midi  pour  adresser  la 
parole  a  une  telle  reunion  d'hommes  d'affaires  de 
;ette  grande  province  de  l'Ontario. 

Je  remarque,  comme  vous  l'avez  fait  d'ailleurs, 
jue  je  suis  le  dernier  au  programme.  Je  ne  sais  si 
cela  a  ete  fait  intentionnellement  ou  bien  parce 
tni'il  fallait  que  quelqu'un  fut  le  dernier.  Cepen- 
Jant  si  vous  assistez  a  un  banquet  vous  trouverez 
3ur  le  menu  que  le  premier  plat  est  f  ourni  par  les  oli- 
ves. A  cette  Convention  on  vous  a  presente  la 
feuille  d'olivier  pour  vous  montrer  que  la  Conven- 
tion doit  signifier  amitie  entre  vous,  le  plat  suivant 
sur  le  menu  est  le  poisson.  Vous  avez  sans  doute 
entendu  beaucoup  de  bons  orateurs  qui  vous  ont 
parle  de  publicite  et  d'assurance,  ces  hommes  pe- 
chaient  des  affaires  de  publicite  et  d'assurance.  En- 
suite,  messieurs,  nous  avons  les  viandes.  Ces  mets, 
sont,  pourrais-je  dire,  les  plus  importants  de  tous, 
parce  qu'ils  ont  le  plus  de  valeur  et  vous  avez  en- 
tendu de  bons  orateurs  vous  parler  de  la  facon  de 
faire  de  l'argent  et  vous  avez  entendu  egalement 
parler  de  la  situation  des  cuirs  et  de  tous  les  trou- 
bles des  tanneurs  et  des  fabricants  de  chaussures. 
Nous  arrivons  maintenant  au  dessert  et  je  suis  ici 


pour  vous  servir  le  dessert,  messieurs.  Le  dessert 
comprend  des  douceurs.  Vais-je  vous  parler  douce- 
ment  et  vous  dire  des  choses  tres  douces?  Je  ne  le 
crois  pas,  mais  l'effet  du  dessert  et  des  sucreries 
sur  un  repas  est  d'aider  a  le  digerer,  mais  il  pent  y 
avoir  au  banquet  quelques  estomacs  paresseux  qui 
ont  besoin  d'une  pilule  pour  activer  la  digestion. 
Messieurs,  je  suis  ici  aussi  pour  vous  servir  une  cer- 
taine  pilule  et  c'est  a  mon  grand  regret,  que  vous 
devrez  payer  plus  cher  pour  vos  chaussures  d'ici 
quelques  mois,  et  je  vous  parle  ici  en  ma  qualite  de 
tanneur  tout  comme  en  ma  qualite  de  fabricant  de 
chaussures. 

Je  suis  surpris  du  train  dont  vont  les  choses. 
On  m'a  demande  bien  souvent  quand  cela  finirait  et 
je  dois  avouer,  messieurs,  que  j'ai  ete  un  bien  mau- 
vais  prophete. 

Nous  avons  entendu  parler  des  prophefes  dans 
l'Ancien  Testament,  mais  pas  dans  le  Nouveau. 
Nous  entendons  parler  des  prophetes,  mais  avec 
une  different  e  epellation,  nous  entendons  Proii- 
teurs  et  je  suppose  que  vous  allez  me  demander,  qui 
sont  ces  profiteurs  ?  Ce  sont  les  gens  qui  ont  ac- 
cuse les  detaillants  d'etre  des  profiteurs.  On  a  fait 
recemment  une  enquete  pour  savoir  si  les  detail- 
lants etaient  les  reels  profiteurs.  Je  le  dis,  mes- 
sieurs, vous  n'etes  pas  des  profiteurs.  Je  ne  dis  pas 
qu'il  n'y  en  ait  pas  parmi  vous,  mais  la  grande  ma- 
jority ne  sont  pas  parmi  les  profiteurs  et  la  raison 
en  est  bien  simple,  c'est  parce  que  vous  avez  a  coeur 
1'interet  de  votre  commerce  et  que  vous  tenez  a  sa- 
tisfaire  votre  clientele  et  a  lui  donner  le  meilleur 
service  possible  et  le  plus  que  vous  pouvez  pour  son 
argent.  Les  fabricants  de  chaussures  sont  peut-etre 
les  profiteurs?  Pas  davantage,  messieurs.  Des  le 
debut  de  la  saison,  les  fabricants  envoient  leurs 
vendeurs  qui  prennent  des  ordres  pour  tous  les 
cuirs  que  le  fabricant  a  en  mains.  Le  fabricant 
doit  soigner  ses  clients  et  doit  acheter  le  cuir  quand 
son  stock  est  epuise  et  il  faut  qu'il  le  pave  plus  cher. 
Viennent  maintenant  les  tanneurs  —  ce  doit  etre 
eux  les  profiteurs.  Vous  ne  vous  attendez  pas  a  ce 
que  je  vous  dise  que  les  tanneurs  sont  les  profi- 
teurs? Les  tanneurs  font  exactement  la  meme 
chose  que  les  fabricants.  II  font  un  contrat  pour 
autant  de  mille  peaux  de  veau  ou  de  chevre.  Je 
viens  de  recevoir  un  telegramme  me  commandant 
3,000  flancs  de  gun  metal. 

Je  n'avais  pas  les  peaux,  j'ai  du  aller  sur  le 
marche  et  acheter  les  peaux  pour  remplir  cet  ordre. 
Les  tanneurs  ne  sont  pas  des  profiteurs  puisqu'ils 
sont  obliges  de  payer  les  prix  eleves.  Mais  ou  sont 
done  les  profiteurs?  Si  vous  allez  encore  plus  loin, 
vous  verrez  que  ce  sont  les  bouchers  en  gros.  Les 
bouchers  en  gros  du  monde  entier  sont  des  profi- 
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teurs,  parce  que  dans  toutes  les  autres  industries, 
depuis  le  detaillant  jusqu'au  tanneur,  nous  avons  a 
compter  avec  le  prix  d'achat,  tandis  que  le  boucher 
en  gros  n'a  pas  de  prix  coutant,  il  achete  le  betail, 
mais  il  ne  l'achete  jamais  pour  la  peau,  il  l'achete 
pour  la  viande  et  la  peau  est  un  sous-produit  et 
vous  ne  me  ferez  jamais  croire  que  ce  n'est  pas 

juste. 

J'ai  lu  recemment  un  article  disant  que  si  les 
peaux  etaient  vendues  meilleur  marche,  la  viande 
augmenterait  encore.  Ceci,  messieurs,  est  un  men- 
songe.  lis  ne  prennent  pas  en  consideration  le  prix 
de  la  peau,  pas  plus  que  le  tanneur  ne  prendra  en 
consideration  le  prix  du  poil  en  fixant  le  prix  des 
peaux.  En  fixant  le  prix  de  son  betail  ou  plutot  de 
son  cuir,  il  se  base  sur  un  certain  prix,  mais  tout 
ce  qui  vient  au-dessus  de  ce  prix  fixe  se  chiffre  par 
un  benefice. 

J'ai  en  poche  le  prix  de  vente  du  betail  dans  la 
journee  d'hier.  Pour  vous  donner  un  exemple,  le 
prix  du  betail  varie  de  $7.50  a  $13.00  les  cent  livres, 
sur  pied,  supposons  qu'il  coute  en  moyenne  $11.00 
les  cent  livres,  soit  11  cents  la  livre,  et  la  peau  se 
vend  a  50  cents  la  livre.  C'est  quelque  chose  de  ri- 
dicule, parce  que  la  peau  est  pesee  avec  la  bete  et 
coute  11  cents  la  livre.  Admettons  qu'il  y  ait  une 
certaine  depense  pour  saler  la  peau,  je  dis  que  le 
prix  de  20  cents  serait  bien  paye  pour  le  boucher 
en  gros  et  tout  ce  qui  est  au-dessus  de  20  cents  est 
un  benefice  excessif. 

Je  dois  vous  parler  aujourd'hui  des  conditions 
mondiales.  J'ai  eu  l'avantage  d'aller  en  Europe  et 
i'en  suis  revenu  il  y  a  quelques  mois  a  peine  et  j'ai 
constate  par  mes  observations  en  Angleterre  et  en 
France  qu'il  y  avait  une  forte  demande  pour  le 
cuir  et  les  chaussures  en  Europe.  Je  n'ai  vu  que 
l'Angleterre  et  la  France,  mais  par  les  renseigne- 
ments  que  j'ai  recueillis  des  differentes  parties  de 
l'Europe,  il  y  a  une  grande  demande  qui  est  due  a 
differentes  causes.  La  demobilisation  des  soldats 
qui  changent  leurs  grosses  bottines,  pour  des 
chaussures  civiles,  a  cree  une  grande  demande  de 
cuirs  fins,  tels  que  veau,  chevre,  vernis,  et  la  meil- 
leure  chose  ensuite,  le  cuir  de  flanc  a  augmente 
le  prix  des  cuirs  et  peaux  de  ce  cote. 

II  y  a  cependant  une  chose  que  je  ne  puis  pas 
complement  comprendre:  Y  a-t-il  reellement 
une  rarete  de  peaux  dans  le  monde  entier  ?  Plus 
j'etudie  le  probleme,  moins  je  le  comprends.  Si 
nous  payons  le  prix,  nous  pouvons  obtenir  des 
peaux  de  chevre,  cela  ne  prouve-t-il  pas  qu'il  n'en 
manque  pas  ?  Ilya  une  rarete  de  chaussures.  Si 
vous  voulez  acheter  une  chaussure  en  veau  pour 
$5.00  vous  aurez  toutes  les  miseres  du  monde  a  en 
trouver,  et  vous  direz  qu'elles  sont  rares,  mais  si 
vous  voulez  payer  $10.00,  je  suis  sur  que  vous  en 
trouverez.  Le  fabricant  vous  vendra  des  chaussu- 
res a  $10.00,  mais  si  voulez  donner  moins  et  que 


vous  demandiez  une  chaussure  de  $5.00,  vous  re- 
viendrez  en  disant  que  les  chaussures  sont  tres  ra- 
res, mais  si  vous  voulez  payer  $8.00  ou  $10.00  vous 
en  aurez.  Si  vous  cherchez  a  acheter  des  peaux 
brutes  a  25  cents  la  livre,  vous  n'en  trouverez  pas, 
mais  si  vous  etes  dispose  a  payer  50  ou  55  cents  la 
livre  vous  en  trouverez.  . 

Pour  vous  prouver  ces  faits,  j'ai  ici  un  dossier 
demontrant  d'apres  une  enquete  faite  par  un  comi- 
te  a  Washington  qu'il  y  a  des  peaux  et  que  ce  sont 
les  bouchers  en  gros  qui  les  detiennent. 

Vous  etes  surpris,  messieurs,  d'entendre  dire 
qU  ltvs  chaussures  augmentent  par  bonds  desor- 
donnes  et  vous  pouvez  penser  que  le  fait  que  cer- 
tains fabricants  canadiens  exportent  des  chaussu- 
res en  Europe  est  la  cause  du  prix  eleve  du  cuir  ou 
du  prix  eleve  des  chaussures.  Je  suppose  que  beau- 
coup  d'entre  vous,  messieurs  pensent  que  si  nous 
n'exportions  pas  aujourd'hui,  les  chaussures  se- 
raient  bon  marche.  Si  vous  voulez  comparer  les 
chiffres  d'exportation  du  Canada  avec  ceux  des 
Etats-Unis  (je  ne  connais  pas  les  chiffres  exacts, 
parce  que  je  n'ai  pas  eu  les  statistiques)  je  crois 
que  les  exportations  en  cuirs  et  chaussures  du  Ca- 
nada ne  se  montent  pas  a  plus  de  un  pour  cent  de 
l'exportation  totale  des  cuirs  et  chaussures  de  l'A- 
merique,  c'est-a-dire  que  lorsque  nous  exportons 
pour  un  million,  les  Etats-Unis  exportent  pour  cent 
millions. 

Nous  savons  aussi  que  le  prix  des  peaux  n'est 
pas  fixe  ici,  mais  qu'il  est  fixe  a  Chicago.  Chicago 
regie  le  marche  des  peaux  et  le  marche  des  viandes 
du  monde,  tout  comme  New  York  regie  aujourd'hui 
le  marche  monetaire  du  monde.  Si  vous  voulez  al- 
ler  a  la  source  de  tout  le  mal,  allez  a  Chicago,  al- 
lez  trouver  les  bouchers  en  gros,  ceux  que  nous 
appelons  les  "Big  Five".  Je  suis  ici  en  public  et  je 
les  appellerais  des  requins,  c'est  un  gros  mot,  des 
requins.  Les  requins  sont  les  homines  qui  sucent 
le  sang  du  pauvre.  Si  vous  avez  besoin  de  $50.00 
pour  empecher  votre  famille  de  mourir  de  faim, 
vous  allez  voir  un  requin  et  vous  tachez  de  lui  eni- 
prunter  $50.00.  Cet  homme  va  dire:  Oui,  mais 
vous  allez  me  signer  un  billet  de  $100.00  et  me 
payer  les  interets  au  taux  de  5%  par  an.  C'est  ce 
qu'on  appelle  des  requins.  Ces  gens-la  sont  du  meme 
genre.  lis  sucent  le  sang  du  pauvre  peuple.  Aussi 
n'est-il  pas  surprenant  de  voir  aujourd'hui  des  gre- 
ves  et  des  revoltes  par  tout  le  pays.  Chicago  est 
responsable  de  la  fixation  des  prix  non  seulement 
pour  les  Etats-Unis  et  pour  le  Canada,  mais  aussi 
pour  tous  les  pays,  et  la  preuve  est  ici  (l'orateur 
indique  le  bulletin).  Cette  feuille  est  publiee  tous 
les  jours  pour  indiquer  les  cours  de  Chicago;  des 
cablogrammes  sont  lances  dans  les  autres  pays 
pour  y  porter  le  renseignement.  II  y  a  des  requins 
et  des  profiteurs  dans  le  monde  entier  et  ils  sur 
veillent  le  marche  de  Chicago,  lorsqu'il  monte,  ils 
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lgmentent  leurs  prix,  et  que  voyons-nous  alors  ? 
out  le  monde  se  plaint  de  la  cherte  de  la  vie  dans 
monde  entier.  Qui  est  le  principal  responsable 
>  cela  ?  Les  bouchers  en  gros  de  Chicago  et  le 
mede  serait  que  le  gouvernement  des  Etats-Unis 
en  occupe.  lis  ne  controlent  pas  seulement  le 
arche  des  peaux,  mais  aussi  le  marche  de  la  vian- 
»  ainsi  que  700  autres  compagnies  fabriquant  des 
oduits  alimentaires,  et  ils  sont  responsables  du 
Hit  eleve  de  la  vie.  lis  s'enrichissent  et  appau- 
■issent  les  pauvres  gens,  et  lorsqu'un  homme 
est  pas  riche  et  que  son  estomac  est  vide  il  n'est 
is  capable  d'ecouter  aucun  bon  avis  que  peut  lui 
inner  le  predicateur. 

Pour  vous  montrer  la  difference  actuelle  dans 
s  cours  du  marche  des  peaux  aux  Etats-Unis,  et 
Land  je  dis  les  Etats-Unis,  je  suis  ici  pour  parler 
Es  conditions  mondiales  des  cuirs  et  peaux  et  je 
fois  vous  avoir  prouve  que  tout  est  base  aujour- 
hui  sur  ce  marche,  mais  aller  me  faire  croire  qu'il 
a  une  rarete  de  peaux  dans  le  monde  entier,  ca 
,  ne  le  crois  pas.  Je  crois  que  les  bouchers  de 
ihicago  sont  les  gens  qui  profltent  de  cette  preten- 
jue  rarete  due  aux  moyens  de  transport  et  due  au 
jianque  de  transport  pour  differentes  raisons.  Par 
Lemple  un  grand  chargement  de  peaux  se  diri- 
jeait  ici  venant  de  l'Amerique  du  Sud,  mais  fut  em- 
lleche  d'arriver  en  raison  de  la  greve  de  certains 
juvriers.  Ce  sont  les  gens  de  Chicago  qui  prirent 
le  fait  comme  excuse.  La  grande  demande  du  cuir 
st  aussi  une  autre  raison  pour  la  hausse  des  prix. 
,s  se  mettent  ensemble  et  decident  d'augmenter 
1  prix  d'une  cent  de  plus.  Us  essayent  de  le  faire 
lit  reussissent  et  si  les  tanneurs  ne  veulent  pas 
ayer  la  cent  extra  qu'ils  ont  decide  de  demander, 
n  leur  repond:  Si  vous  ne  voulez  pas  acheter  nos 
leaux,  nous  allons  les  tanner  nous-memes,  parce 
Jue  ces  messieurs  ont  egalement  le  controle  de 
;randes  tanneries  aux  Etats-Unis. 

Je  vais  vous  donner  maintenant  le  tableau 
omparatif  des  prix  des  peaux  pendant  trois  mois 
t  vous  allez  voir  si  les  tanneurs  ou  les  fabricants 
e  chaussures  sont  des  proflteurs.  Le  5  avril  les 
ieaux  employees  pour  les  cuirs  a  chaussures  va- 
aient  24  cents,  le  11  juillet,  trois  mois  apres,  elles 
alaient  52  cents,  soit  une  augmentation  de  plus 
Le  100%.  Les  peaux  de  veau  se  vendaient  aux 
jats-Unis  et  en  Canada  a  55  cents  la  livre  et  le 
.1  juillet  elles  valaient  90  cents  la  livre. 

Mais  vous  allez  me  dire  que  les  bouchers  ne 
:ontrolent  pas  les  peaux  de  la  campagne.  Certes, 
e  ne  le  crois  pas,  mais  quand  les  tanneurs  ne  peu- 
rent  pas  ou  ne  veulent  pas  payer  le  prix  des  bou- 
;hers,  ils  vont  chez  les  marchands  de  la  campagne 
lui  sont  bient  au  courant  du  marche.  Ces  mar- 
ihands  de  campagne  recoivent  les  cours  tous  les 
ours  et  les  suivent  de  pres.  Quand  vous  leur  parlez 
le  peaux,  ils  vous  disent:  Le  marche  monte  au- 
jourd'hui,  mon  prix  est  de  48  cents,  celui  des  bou- 


chers en  gros  est  de  50  cents.  Ainsi  le  tanneur  se 
trouve  pris  entre  le  diable  et  la  haute  mer.  II  n'est 
pas  beaucoup  mieux  avec  le  marchand  de  campa- 
gne qu'avec  les  bouchers  en  gros. 

Etes-vous  surpris  maintenant,   messieurs,   des 
prix  des  chaussures  quand  les  matieres  premieres 
ont   augmente   aussi  rapidement  ?      Quand   aucun 
tanneur  n:a  la  chance  d'acheter  beaucoup     parce 
qu'il  s'attendait  toujours  a  voir  la  baisse  ?     Main- 
tenant  il  n'y  a  pas  de  baisse  en  vue  et  je  ne  sais 
quand  cela  finira,  mais  il  faut  que  le  gouvernement 
prenne  des  mesures  energiques  pour  apporter  un 
remede  a  la  situation,  ils  disent  que  nous  ne  de- 
vons  pas  restreindre  le  commerce.    Messieurs,  tou- 
te  loi  restreint  la  liberte.     Pourquoi  ne  nous  per- 
met-on  pas  de  cracher  dans  les  tramways  ou  sur 
les  trottoirs  ?     C'est  dans  l'interet  public,  pour  la 
sante  public  en   general.     Pourquoi  la  prohibition 
a-t-elle  ete  mise  en  vigueur?    C'est  parce  qu'elle  est 
un  bien  pour  le  pays.     Si  les  gens  voulaient  boire 
raisonnablement,   le    gouvernement    ou   la   legisla- 
ture n'auraient  jamais  mis  cette  restriction.     C'est 
dans  l'interet  du  public  en  general  que  la  prohibi- 
tion a  ete  appliquee.     De  meme  pour  le  prix  des 
peaux  et  autres  articles  tie  premiere  necessite,  si 
le  gouvernement  ne  s'en  occupe  pas  et  ne  fait  pas 
de  lois  pour  arreter  ce  trafic,  nous  verrons  les  peaux 
monter  jusqu'a  $1.00  la  livre  et  meme  a  ce  prix  les 
bouchers  en  gros  ne  seront  pas  satisfaits  et  vou- 
dront  augmenter  encore.     C'est  ce  qui  va  arriver 
ici.      Nous  crions  tous  pour  faire  reduire  le  cout 
clove  de  la  vie  et  le  gouvernement  a  nomme  des 
commissions  qui  ont  fait  des  rapports,  mais  avec 
toutes  ces  commissions  et  tous  ces  rapports  nous 
continuous  a  voir  les  prix  monter. 

Y  a-t-il  des  remedes  convenables  a  appliquer  ? 
Je  ne  suis  pas  un  prophete,  messieurs,  et  je  ne 
tiens  pas  a  etre  considere  comme  tel,  mais  comme 
il  faut  suggerer  des  remedes,  je  puis  en  indiquer 
un  qui  est  le  suivant:  Si  les  Etats-Unis  ne  veu- 
lent pas  adopter  quelque  loi  severe  pour  arreter 
la  hausse  des  prix,  comme  nous  n'avons  aucune 
autorite  sur  le  gouvernement  des  Etats-Unis,  nous 
n'avons  qu'a  faire  une  loi  au  Canada  et  mettre  un 
embargo  sur  nos  peaux  brutes  et  ouvrees  et  fixer 
un  prix  minimum. 

Vous  avez  tous  remarque  que  je  n'ai  pas  dit 
un  mot  des  bouchers  de  Toronto  ou  des  bouchers 
canaditens.  Sont-ils  reellement  des  proflteurs  ? 
Non,  les  bouchers  canadiens  ne  sont  pas  entiere- 
ment  responsables  des  prix  eleves  des  peaux.  Ils 
sont  comme  de  bons  moutons,  ils  suivent  leur  ber- 
ger,  ils  suivent  les  bouchers  de  Chicago,  et  ils 
fixent  des  prix  bases  sur  ceux  du  marche  de  Chicago. 
Si  le  tanneur  canadien  vent  acheter  des  peaux,  il 
s'adresse  au  boucher  canadien  et  on  lui  dit  que  le 
prix  est  tant,  parce  qu'on  peut  obtenir  autant  de 
l'autre  cote  de  la  frontiere. 

Maintenant,  si  nous  avions  un  embargo,  com- 
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me  nous  en  avons  eu  pendant  la  guerre,  et  un  prix 
maximum  fixe  sur  les  produits  canadiens,  comme 
nous  en  avions  en  temps  de  guerre,  telle  cho- 
se ne  se  produirait  pas.  L'ennemi  que  nous 
avons  provient  de  ce  que  nos  peaux  s'en  vont 
aux  Etats-Unis  et  nous  devons  lutter  pour  les  rete- 
nir  ici.  Si  on  mettait  un  embargo,  cela  serait  un 
des  remedes  et  je  ne  vois  pas  pourquoi  on  ne  le 
met  pas.  Prenez  l'Angleterre,  nous  sommes  su- 
jets  anglais,  nous  aimons  la  .copier  l'Angleterre: 
L'Angleterre  est  entree  en  guerre,  le  Canada  est 
entre  en  guerre.  L'Angleterre  avait  un  embargo 
sur  ses  peaux,  pourquoi  n'en  n'aurions-nous  pas 
un  ?  Ce  qui  est  bon  pour  l'Angleterre  doit  etre 
bon  pour  le  Canada.  Prenez  maintenant  l'Austra- 
lie.  Jusqu'a  il  y"  a  un  mois,  l'Australie  avait  un 
embargo  sur  les  peaux,  et  lorsque  cet  embargo  a 
ete  leve  il  y  a  environ  un  mois,  ce  ne  fut  qu'a  la 
condition  que  les  tanneurs  et  les  fabricants  de 
chaussures  devraient  etre  approvisionnes  suivant 
leurs  besoins,  avant  qu'on  permette  l'exportation. 
On  doit  penser  au  pays  avant  d'expedier  le  surplus 
au  dehors.  Je  suis  en  faveur  de  cela.  Les  douanes 
ont  le  controle  des  peaux  et  doivent  proteger  les 
industries  domestiques. 

Pour  conclure,  messieurs,  je  ne  voudrais  pas 
vous  retenir  trop  longtemps,  je  pense  que  ce  com- 
merce d'exportation  peut  etre  arrete  pour  la  raison 
que  le  prix  eleve  des  matieres  premieres  nous  em- 
pechera  de  faire  des  affaires  en  Europe,  et  les  eu- 
ropeens  ne  nous  achetent  pas  de  marchandises 
pour  nos  beaux  yeux,  mais  ils  nous  les  achetent 
parce  qu'ils  en  ont  besoin,  mais  a  un  certain  prix. 
Si  notre  prix  est  exorbitant  ils  acheteront  oil  ils 
trouveront  le  meilleur  marche  et  s'adresseront  a 
nos  concurrents  pour  les  approvisionner.  Nous 
avons  l'Angleterre  qui  est  un  concurrent  serieux 
sur  le  continent,  quand  nous  parlons  de  continent, 
cela  signifie  la  France,  la  Belgique,  l'Angleterre  et 
toutes  ces  regions — l'Espagne  est  aussi  un  gros  con- 
current. Ces  pays  ont  encore  un  avantage  sur  l'A- 
merique  et  le  Canada,  c'est  que  les  taux  de  fret  sont 
plus  bas  et  ils  ont  encore  l'avantage  d'etre  plus  vite 
sur  le  marche  parce  qu'ils  sont  plus  pres. 

Si  nous  ne  regions  pas  cette  question  impor- 
tante,  le  Canada  va  perdre  ce  commerce  d'exporta- 
tion, mais  si  nous  avons  un  embargo  sur  les  peaux, 
l'exportation  des  cuirs  et  chaussures  ne  fera  pas 
augmenter  ces  articles  ici,  parce  qu'en  fait  il  y  a 
un  surplus  de  peaux  dans  ce  pays,  capable  de  re- 
pondre  a  toutes  les  demandes,  si  nous  pouvons  gar- 
der  toutes  les  peaux  du  pays  et  les  empecher  d'e- 
tre expedites  aux  Etats-Unis.  Le  prix  baisserait 
et  l'exportation  des  cuirs  et  chaussures  continue- 
rait,  parce  que  nous  serions  en  meilleure  position 
pour  approvisionner  le  commerce  de  cuir. 


POUR  EMPECHER  LA  CHAUSSURE  DE  CRIER 
PENDANT  LA  MARCHE. 


Etude  critique  d'une  invention  americaine 


Notre  confrere  1'  "American  Shoemaking,"  ex- 
pose a  ses  lecteurs  un  nouveau  brevet,  depose  par 
M.  Irving  L.  Keith,  et  relatif  a  un  moyen  d'empecher 
le  bruit  desagreable  que  font  certaines  chaussures 
pendant  la  marche. 

Cet  article  ne  traite  que  le  cas  ou  Ton  veut  re- 
medier  au  frottement  des  deux  parties  d'une  double 
semelle  nous  pourrions  dire  en  l'occurence  d'une 
triple  •  semelle  puisqu'une  chaussure  en  cousu  tre- 
pointe  est  parfois  deja  indument  denommee:  "A 
double  semelle". 

Description  de  I'invention  americaine 

L'inventeur  preconise  l'emploi  d'une  poudre 
telle  que  le  talc,  et  l'objet  du  brevet  est  un  moyen 
grace  auquel  cette  poudre  puisse  etre  appliquee  d'u- 
ne maniere  pratique  et  efficace  entre  les  parties  sus- 
ceptibles  de  frotter  les  unes  contre  les  autres,  et  ceci 
sans  augmenter  le  cout  de  la  facon. 

Dans  ce  but,  une  enveloppe  constitute  par  une 
matiere  tres  mince  pouvant  se  dechirer  facilement 
et  contenant  une  quantite  convenable  de  poudre  est 
inseree  au  moment  voulu  entre  les  deux  semelles. 

Telle  est  I'invention  americaine. 

Nos  lecteurs  savent  egalement  qu'un  entre  deux 
de  caoutchouc  ou  de  liege  bien  soude  a  la  semelle 
exterieure  par  la  colle  de  caoutchouc  donne  aussi 
d'excellents  resultats. 

II  est  un  fait  bien  connu  que  le  bruit  en  ques- 
tion provient  plus  souvent  encore  du  frottement  du 
cambrion  ou  du  remplissage  lorsqu'on  emploie  dans 
ce  but,  le  cuir,  la  peau  ou  le  carton.  Aussi  nous  ne 
saurions  trop  recommander  les  cambrions  en  bois 
ou  en  metal,  ainsi  que  le  remplissage  en  mastic  a 
base  de  liege  et  de  goudron  pour  le  cousu-trepointe, 
et  le  remplissage  en  feutre  goudronne  pour  le  cousu 
Blake. 

Ces  deux  procedes  ont  en  outre  l'avantage  d'im- 
permeabiliser  le  semellage  jusqu'a  un  certain  point. 


LA  PERTH  SHOE  AGRANDIT  SA  FABRIQUE. 


Pour  faire  face  a  la  demande  sans  cesse  crois- 
sante  pour  ses  lignes  dans  la  province  de  Quebec, 
la  Perth  Shoe  Company,  de  Perth,  Ont.,  se  voit 
dans  l'obligation  d'agrandir  sa  manufacture  ac- 
tuelle.  Avec  ses  nouvelles  additions,  la  compagnie 
aura  plus  de  facilites  pour  repondre  aux  besoins  de 
sa  clientele  et  il  en  resultera  des  avantages  mu- 
tuels. 
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Le  caoutchouc  et  ses  rapports  avec  le  commerce 

de  la  chaussure 

Par  M.  R.  H.  Greene,  de  la  Compagnie    Gutta  Percha  and  Rubber  Lted. 


yi.  Greene  donne  quelques  raisons  pour  lesquelles 
le  prix  des  caoutchouc  n'a  pas  autant  augmen- 
te que  celui  des  autres  articles  de  premiere  ne- 
cessity. 


VI.  le  President,  MM.  les  membres  de  l'Association 
Nationale  Canadienne  des  detaillants  de 
chaussures, 

Je  n'ai  que  quelques  mots  a  vous  adresser  au- 
Jiourd'hui,  la  presence  de  mon  nom  au  programme 
Lst  quelque  peu  accidentelle,  car  on  esperait  la  pre- 
sence de  M.  Jamieson,  President  du  "Dominion 
[Rubber  System"  et  j'ai  ete  fort  desappointe  d'ap- 
brendre  qu'il  ne  pouvait  venir.  II  avait  prepare  un 
liscours  tres  soigne  sur  la  question  du  caoutchouc, 
nais  il  ne  m'en  a  pas  laisse  de  copie.  Je  me  serais 
3ertainement  fait  un  plaisir  de  le  lire. 

Je  me  sens  tout  a  fait  chez  moi  devant  une 
reunion  de  marchands   de  chaussures,  car  je  me 
puis  occupe  de  cette  industrie  d'une  facon  ou  d'une 
jiutre,  je  ne  dirai  pas  depuis  un  siecle,  mais  certai- 
lement  depuis  au  moins  un  demi-siecle.    Je  doute 
nu'il  y  ait  personne  dans  cette  piece  qui  puisse  dire 
lu'il   s'est   occupe   de  cette  industrie   depuis   aussi 
ongtemps  et  je  me  sens  encore  tres  fort.    Pendant 
lie  nombreuses  annees  je  me  suis  occupe  de  la  fa- 
brication des  chaussures  de  cuir,     mais  depuis  25 
•ans  j'ai   ete   attache   a   l'industrie   du   caoutchouc 
hue  je  considere  comrae  tres,  tres  interessante. 

J'ai  ete  prie  de  dire  quelques  mots  sur  la  ques- 
tion du  caoutchouc,  qui  est  un  sujet  d'actualite 
bar  un  jour  humide  comme  aujourd'hui,  et  je  dois 
[aire  que  le  caoutchouc  est  un  produit  naturel  tres 
ifnteressant.  II  entre  plus  ou  moins  dans  toutes  les 
industries  du  monde.  Je  crois  qu'il  n'y  a  que  tres 
peu  d'industries  qui  n'employent  pas  le  caout- 
chouc. Le  caoutchouc  a  aide  a  gagner  la  guerre. 
Je  viens  de  lire  un  long  article  a  ce  sujet  qui  de- 
montre  d'une  facon  etonnante  comment  la  pos- 
session de  tout  le  caoutchouc  dont  les  Allies 
lavaient  besoin  leur  a  permis  de  mener  a  bien  des 
operations  qui  autrement  auraient  ete  infructueu- 
ses  et  comment  d'un  autre  cote  le  manque  de 
'caoutchouc  a  empeche  l'ennemi  de  faire  beaucoup 
de  choses  qu'il  aurait  voulu  entreprendre. 

Je  connais  peut-etre  quelque  chose  sur  la 
question  du  caoutchouc.  Mais  je  me  plais  aussi  a 
dire  que  ce  que  je  ne  sais  pas  pourrait  remplir  une 
vaste  bibliotheque.  II  y  a  cependant  quelques 
points  que  je  connais.  J'ai  ete  prie  d'expliquer 
pourquoi  le  caoutchouc  s'est  maintenu  a  un  prix 
relativement  bas  durant  toute  la  duree  de  la  guerre 


et  meme  depuis  la  guerre,  tandis  que  tous  les  arti- 
cles avaient  atteint  des  prix  fabuleux.  II  y  a  une 
vingtaine  d'annees  la  production  totale  du  caout- 
chouc brut,  c'est-a-dire  caoutchouc  recolte  dans 
les  jungles  de  l'Amerique  du  Sud,  arrivait  dans  le 
voisinage  de  cinquante  mille  tonnes.  Si  nous  ne 
devions  compter  que  sur  cinquante  mille  tonnes 
aujourd'hui  les  pneumatiques  d'automobiles  se- 
raient  d'un  prix  absolument  inabordable,  les  chaus- 
sures en  caoutchouc  seraient  un  luxe  reserve  a  la 
classe  riche,  et  cela  serait  un  etat  de  choses  bien 
regrettable,  car  la  Providence,  dans  sa  sagesse,  a 
decide  que  les  chaussures  de  caoutchouc  etaient 
necessaires  a  la  sante. 

II  y  a  une  quarantaine  d'annees,  le  Bresil,  la 
patrie  du  meilleur  caoutchouc,  etait  tres  jaloux  de 
ce  caoutchouc  et  defendait  l'exportation  des  grai- 
nes  de  caoutchouc.  Cependant  deux  Anglais  ener- 
giques  reussirent  a  fcortir  en  contrebande  unj3 
quantite  considerable  de  graines  et  une  partie  fut 
transportee  en  Angleterre.  Elles  y  pousserent,  mais 
n'y  prospererent  pas  et  Ton  convint  que  le  climat 
humide  ne  convenait  pas  a  leur  croissance  con- 
venable  ni  a  la  production  du  caoutchouc.  On 
transporta  alors  ces  graines  a  Ceylan  dont  le  cli- 
mat fut  reconnu  favorable  et  exactement  ce  qu'il 
fallait.  C'est  de  la  que  naquit  l'immense  specula- 
tion sur  le  caoutchouc.  Des  millions  furent  inves- 
tis,  des  millions  furent  perdus.  Mais  en  1900,  le 
caoutchouc  de  plantation,  c'est-a-dire  le  caout- 
chouc plante  scientifiquement,  recolte  scientifique- 
ment,  etait  produit  pour  les  usages  du  commerce 
en  quantite  considerable.  II  y  a  aujourd'hui  en  cul- 
ture quelque  chose  comme  deux  millions  et  quart 
d'acres  plantes  en  caoutchouc  et  quelque  chose 
comme  plus  de  325  millions  de  dollars  investis 
dans  cette  industrie.  Le  plus  beau  de  tout  cela 
c'est  que  85%  de  cette  production  poussent  sous 
le  pavilion  britannique.  Vous  pouvez  ainsi  com- 
prendre  pourquoi  l'Angleterre,  pendant  la  guerre, 
a  eu  le  controle  absolu  du  marche  du  caoutchouc. 
Meme  les  Etats-Unis,  qui  employent  66%  de  la 
production  totale  du  caoutchouc  du  monde  entier. 
furent  obliges  d'obtenir  tout  leur  caoutchouc  au 
moyen  de  permis  de  la  Grande  Bretagne,  permis 
que  la  Grande  Bretagne  accordait  a  ses  allies, 
mais  beaucoup  d'entre  eux  ne  purent  pas  avoir  de 
caoutchouc. 

Si  la  production  du  caoutchouc  a  enorme- 
ment  augmente  en  passant  de  60  milles  tonnes  a 
300  mille  tonnes,  la  consommation  de  cet  article  a 
augmente  considerablement  et  cependant  la  pro- 
duction a  pu  y  satisfaire. 
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On  me  demande  maintenant,  pourquoi,  tan- 
dis  que  le  prix  du  caoutchouc  n'augmentait  pas,  le 
prix  des  chaussures  en  caoutchouc  a  tant  monte. 
J'ai  demande  a  notre  surint'endant  ce  qu'il  avait  a 
dire  et  il  m'a  declare  que  les  autres  articles  qui  en- 
trent  dans  la  fabrication  des  chaussures  en  caout- 
chouc, tels  que  le  coton,  etc.,  avaient  considerable- 
ment  augmente.  II  a  note  des  augmentations  de 
50%  et  d'autres  qui  ont  atteint  400%.  Ensuite 
vient  la  question  de  l'augmentation  de  la  main 
d'oeuvre.  Nous  avons  augmente  notre  echelle  de 
salaires  jusqu'a  ce  que  nous  en  ayons  ete  fatigues. 
A  ce  point  de  vue  j'ai  ete  fort  interesse  par  ce  que 
m'a  dit  M.  Scott  au  sujet  de  la  production.  C'est 
ce  que  nous  essayons  tous  de  faire,  mais  nous  ne 
pouvons  pas  avoir  assez  de  main  d'oeuvre.  II  ne 
faut  pas  d'inactivite  aujourd'hui.  Nous  avons  tou- 
jours  besoin  d'ouvriers.  L'annee  derniere  nous  avons 
eu  le  plus  grand  nombre  de  commandes  que  nous 
ayons  jamais.  Cette  annee  cela  s'est  un  peu  ra- 
lenti.  Nous  n'en  sommes  pas  du  tout  decourages, 
car  cela  nous  permettra  de  remplir  nos  comman- 
des. Naturellement,  lorsque  les  ordres  sont  reduits 
nous  pouvons  le  faire.  De  fait,  nous  pourrions  ven- 
dre  tout  ce  que  nous  fabriquons  sur  les  marches 
etrangers.  Nous  avons  fait  quelque  chose  dans  ce 
sens,  parce  que  de  tous  cotes  nous  sommes  enga- 
ges a  exporter. 

Voila  tout  ce  que  j'ai  a  dire.  Cependant,  en 
ma  qualite  de  representant,  car  je  presume  etre  ce 
representant,  des  fabricants  de  chaussures  de 
caoutchouc,  je  souhaite  aux  delegues  de  cette  Con- 
vention une  chaleureuse  bienvenue  dans  cette 
grande  cite.  Je  pense  que  c'est  une  grande  cite. 
Nous  ne  sommes  pas  tres  fiers  de  quelques-unes  de 
nos  rues  commerciales,  mais  nous  sommes  fiers  de 
nos  rues  residentielles,  et  si,  par  hasard,  quelqu'un 
de  vous  va  visiter  un  de  nos  terrains  de  golf,  il  ver- 
ra  qu'ils  sont  un  veritable  reve.  Je  souhaite  seule- 
ment  que  les  travaux  de  cette  convention  soient 
couronnes  de  succes  et  que  la  premiere  convention 
que  nous  tenons  actuellement,  soit  une  des  meil- 
leures. 

Le  President.  —  Je  suis  certain  d'etre  l'inter- 
prete  de  tous  les  membres  presents  en  declarant 
que  nous  sommes  grandement  reconnaissants  a 
M.  Greene  du  discours  et  des  renseignements  qu'il 
a  bien  voulu  nous  donner  sur  la  situation  du  caut- 
chouc  et  si  vous  voulez  m'accorder  une  couple  de 
minutes,  nous  pourrons  terminer  les  quelques  ques- 
tions commerciales  qui  restent. 

Les  membres  suivants  ont  ete  nommes  dans 
le  comite  des  Resolutions:  MM.  Blachford,  de  To- 
ronto; Adelstine,  de  Montreal;  La  Sueur,  de  Sar- 
nia;  Cook,  de  London;  Stephens,  d'Ottawa,  et  les 
suivants  ont  ete  nommes  au  Comite  des  Nomina- 
tions: MM.  McElroy,  d'Ottawa;  Burnill,  de  Toron- 
to; Wright,  de  Strathroy;  Foley,  de  Bowmanville; 
Forbert,  de  Lindsay  et  Acton  et  Cook,  de  Toronto. 


BON  FIL  ET  BONNE  POIX. 


Le  fil  et  la  poix  doivent  toujours  etre  assez  bons 
pour  ne  pas  devenir  la  partie  la  plus  faible  de  la 
chaussure. 


En  faisant  un  point  avec  du  bon  fil  poisse  soit 
pour  coudre  le  semelage  ou  les  lourdes  tiges,  le  bon 
fil  et  la  bonne  poix  sont  des  necessites  fondamenta- 
les  et  c'est  une  erreur  d'essayer  de  faire  des  econo- 
mies sur  ces  articles. 

Le  mot  bon  concernant  la  qualite  du  fil  ou  de  la 
poix  doit  etre  pris  relativement,  car  il  est  en  rela- 
tion avec  la  qualite'  de  la  chaussure.  L'on  ne  peut 
en  ef f et  employer  du  fil  ou  de  la  poix,  ou  les  deux,  de 
toute  premiere  qualite  pour  les  chaussures  du  prix 
le  moins  eleve.  Les  articles  faits  pour  se  vendre  a 
bas  prix  possedant  des  qualites  inferieures  de  ma- 
tieres  et  comme  semelles  et  comme  tiges  on  ne  peut 
exiger  pour  eux  la  meme  qualite  de  fil  et  de  poix  que 
pour  les  articles  se  detaillant  tres  cher. 

Le  fil  et  la  poix  employes  a  la  piqure  d'une 
chaussure  doivent  etre  proportionnes  a  la  qualite  de 
la  chaussure  de  maniere  que  les  coutures  qui 
reunissent  les  differentes  parties  de  la  chaussure  ne 
soient  pas  le  point  le  plus  faible  de  celle-ci. 

C'est  peut-etre  la  la  meilleure  definition  que  Ton 
puisse  faire  de  la  qualite  du  fil  et  de  la  poix  a  em- 
ployer sur  une  chaussure  determinee.  "Les  points 
doivent  etre  assez  bons  pour  ne  pas  devenir  la  par- 
tie  la  plus  faible  de  la  chaussure." 

C'est  une  erreur  d'employer  un  fil  inferieur  et 
de  la  poix  de  bonne  qualite  car  cette  qualite  de  la 
poix  ne  peut  pas  remplacer  celle  manquant  au  fil, 
la  reciproque  est  egalement  vraie  car,  quelle  que 
soit  la  qualite  du  fil,  si  celle  de  la  poix  n'y  corres- 
pond pas  les  points  se  relacheront,  il  y  aura  frotte- 
ment  du  fil  et  les  points  casseront. 

II  faut  aussi  bien  se  mettre  dans  l'esprit  qu'au- 
cun  fil  n'a  encore  ete  produit  qui  dispense  de  l'em- 
ploi  de  la  poix.  C'est  pourquoi  tous  les  fils  exigent 
une  bonne  poix  pour  donner  un  bon  maintien  aux 
points.  On  peut  economiser  sur  le  fil,  mais  une 
poix  mediocre1  est  une  source  de  faiblesse  pour  ces 
points. 


CHAUSSURES  SUR  COMMANDE. 


Monsieur  Leopold  Brise,  St-Cesaire,  P.  Q.,  mar- 
chand  de  chaussures,  claques,  valises,  etc.,  faisant 
chaussures  sur  commande,  et  reparations  de  toutes 
sortes. 


A     VENDRE 


Un  systeme  de  ventes  a  credits  (McCaskey) 
420  comptes,  en  parfait  ordre;  aussi  bon  qu'un  neuf. 
Raison  de  vente:  Ne  faisons  plus  de  credits.  Veuil- 
lez  vous  adresser  a  D.  Begin  &  Cie,  Ste-Germaine, 
B.  P.  Lac  Etchemin,  Co.  Dorchester,  P.  Q.  2f. 
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Par  James  W.  Jupp. 


he  question  importante  qui  se  discute  depuis  une 
trentaine  d'annees  et  qui  n'est  pas  encore  re- 
glee. 


Je  vais  vous  lire  une  lettre  de  l'association 
litionale  des  Fabricants  de  boites  en  carton  de 
Hiiladelphie,  dont  le  secretaire  donne  obligearn- 
timt  quelques  details  interessants  sur  cette  ques- 
Im.    Cette  lettre  dit  : 

Dimensions  des  boites  a  chaussures.  —  Des 
ej'orts  appreciates  ont  ete  faits  pendant  les  tra- 
»ux  d'urgence  de  la  Division  de  conservation  du 
i|ireau  des  Industries  de  guerre  pour  arriver  a  une 
^helle  uniforme  des  dimensions  pour  les  boites 
ibhaussures. 

Beaucoup  de  fabricants  de  boites  ont  ete  de- 
ilppoint.es  de  ce  que  cette  uniformity  n'ait  pas  ete 
Ise  en  application,  ce  qui  les  aurait  exemptes  de 
fjirnir  de  petits  lots  speciaux  qui  comportent  pluf 
i  travail  et  entrainent  une  perte  de  materiel. 

L'enquete  faite  a  ce  sujet  par  la  Division  de 
Clnservation  a  demontre  l'extreme  difficulty  de 
Ire  accepter  des  tailles  uniformes  compatibles 
mc  tous  les  interests  en  jeu. 

Le  11  novembre  le  plan  pour  l'adoption  de  tail- 
{<•  uniformes  n'etait  pas  pret  a  etre  mis  en  pratique 
pj*  le  Bureau  des  Industries  de  guerre,  mais  les 
Biiseignements  recueillis  jusqu'a  cette  date  don- 
■:t.  l'echelle  suivante: 

CARTONS 

Longueur.  Largeur  Profond. 


||ttines   d'hommes  I31/s 

uliers  d'hommes  12;!j 
Irconnets  et  jeunes  gens  11 1, 

rj  its  homines  10 y2 

mes  12  y2 

Imoiselles  IOV2 

pines  d'officiers  22 
llfants  8 14 


87s 

6 

51, 

5'  1 

13 

4  Mi 


4% 
4% 
3% 

3y2 

3% 

4y2 
2% 


I  Ce  renseignement  est  donne  a  cause  de  l'inte- 
<j  general  porte  a  la  question  mais  il  faut  bien 
laprendre  que  les  tailles  indiquees  n'ont  pas  ete 
ijommandees  par  le  Bureau  des  Industries  de 
fprre  bien  que  ce  soient  les  tailles  prevues  au  pro- 
l|tel  qu'il  existait  a  la  date  du  11  novembre. 
Tous  les  efforts  subsequents  pour  l'uniformi- 

ion  doivent  etre  faits  par  les  industries  interes- 

s. 


M.  Acton.  —  Je  pense  que  l'idee  du  comite,  en 
mettant  cette  question  au  programme,  a  ete  de  sa- 
voir  si  les  detaillants  avaient  quelque  penchant 
pour  l'uniformisation.  Vous  devez  vous  rappeler 
que  les  manufacturiers  de  chaussures  a  leur  con- 
vention de  Montreal  ont  discute  la  question  et  ont 
passe  une  resolution  en  sa  faveur.  Je  pense  que 
Ton  devrait  exprimer  un  avis  sur  la  question  de  sa- 
voir  s'il  est  desirable  d'avoir  des  cartons  uniformes. 
Je  dois  dire  que  cette  question  n'a  cesse  d'etre  dis- 
cutee  depuis  25  ou  30  ans. 

M.  Rising.  —  Je  pense  que  la  question  devrait 
etre  examinee  et  je  crois  que  ce  serait  une  bonne 
idee  pour  le  comite  de  voter  une  resolution  qui  se- 
rait transmise  a  l'association  des  Manufacturiers. 
Je  propose  que  la  question  spit  soumise  au  Comite 
de  Resolutions  de  voter  une  resolution  sur  ce  sujet. 

M.  Adesltine.  —  Avant  de  prendre  un  vote  sur 
une  pareille  question,  il  serait  preferable  d'avoir 
l'opinion  de  tous  les  membres  presents  sur  la  ques- 
tion de  l'uniformisation  des  cartons.  Avant  que  le 
Comite  de  resolutions  puisse  decider  de  prendre 
une  resolution  pour  ou  contre,  je  pense  qu'il  serait 
necessaire  d'en  arriver  d'abord  a  une  conclusion. 
C'est  une  question  qui  a  ete  discutee  en  Canada  de- 
puis de  nombreuses  annees,  ce  qui  demontre  qu'elle 
a  son  importance. 

M.  Rising.  —  Je  pense  que  c'est  une  question 
que  l'association  doit  examiner,  si  nous  avons  quel- 
que idee  au  sujet  des  cartons.  Nous  n'avons  pas 
besoin  de  nous  occuper  des  mesures,  c'est  l'affaire 
des  manufacturiers. 

M.  Aelstine.  —  Je  ne  parle  pas  d'une  facon 
particuliere  de  la  taille  des  cartons,  je  parle  specia- 
lement  de  leur  uniformisation. 

M.  F.  R.  Foley  de  Bowmanville,  Ont.  —  Je  se- 
conde  cette  motion.  Je  me  souviens  que  "Shoe  and 
Leather  Journal"  m'a  demande  d'ecrire  un  article 
sur  ce  sujet.  C'est  une  question  a  laquelle  je  m'in- 
teresse  depuis  longtemps.  Prenez,  par  exemple,  les 
boites  pour  chaussures  de  garcons,  Elles  sont  fai- 
tes  de  la  meme  longueur  et  de  la  meme  largeur  que 
celles  employees  pour  les  chaussures  d'hommes.  Je 
pense  que  si  on  les  faisait  un  peu  plus  longues  et 
un  peu  plus  etroites,  cela  vaudrait  mieux.  De  me- 
me pour  les  boites  pour  pantouffles  de  dames.  II 
faut  nous  rappeler  que  nos  royons  ont  tous  la  me- 
me dimension  et  que  ces  larges  boites  nous  font 
perdre  un  espace  appreciable. 

Le  President.  —  Vous  avez  entendu  la  motion, 
messieurs,  que  decidez-vous  ? 

Adopte 
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Rendez  votre  commerce  plus  payant. 


Par  F.  W.  Stewart. 


Un  discours  des  plus  profitables  qui  a  excite  un 
grand  interet  et  a  donne  lieu  a  une  vive  dis- 
cussion. 


Les  homines  se  mettent  dans  les  affaires  a  leur 
compte  et  y  placent  leur  argent,  avec  le  desir  et 
l'ambition  d'etablir  leur  commerce  sur  des  bases 
remuneratrices  et  de  reussir  comme  hommes  d'af- 
faires. Un  commerce  n'a  pas  de  succes  s'il  ne  pro- 
produit  pas  de  benefices. 

Pour  produire  des  benefices,  un  commerce  doit 
rapporter  un  pourcentage  raisonnable  de  benefices, 
toutes  depenses  payees.  Je  considere  qu'un  bene- 
fice net  de  10%  sur  le  prix  de  vente  est  juste  et  ac- 
ceptable dans  des  conditions  normales. 

90%  des  hommes  qui  debutent  dans  les  affai- 
res ne  reussissent  pas  parce  qu'ils  n'ont  pas  exploi- 
ts leur  commerce  sur  une  base  de  benefice. 

La  raison  de  l'insucces  de  tant  de  commer- 
gants  n'est  pas  due  au  manque  d'affaires,  mais  au 
manque  de  connaissance  des  methodes  convenables 
pour  diriger  un  commerce  sur  une  base  capable  de 
produire  un  surplus  sur  les  depenses. 

En  general  le  commergant  va  travailler  jour  et 
nuit,  pendant  six  jours  de  la  semaine,  beaucoup 
vont  priver  leur  famille  du  confort  de  la  vie  pour 
pouvoir  payer  leurs  factures  a  echeance,  et  meme 
dans  ces  conditions  beaucoup  sont  incapables  de 
faire  honneur  a  leurs  obligations. 

Quels  sont  les  principes  fondamentaux  qui  per- 
mettent  a  un  homme  de  creer  un  commerce  qui 
progresse  et  qui  paye  ? 

Je  classerai  les  facteurs  principaux  dans  l'or- 
dre  suivant: 

1.  Methode  correcte  de  calculer  le  benefice. 

2.  Detail  de  vos  depenses. 

3.  Division  de  votre  magasin  en  rayons. 

4.  Renouvellement  frequent  du  stock. 

5.  Commis  de  bonne  tenue  et  bons  vendeurs. 

6.  Publicite  loyale. 

7.  Achat  de  marchandises  fabriquees  par  des 
compagnies  de  bonne  reputation. 

8.  Etalage  et  arrangement  du  magasin  con- 
venables. 

Remplissez  votre  commerce  de  votre  propre 
personnalite  et  inculquez-la  aussi  fortement  que 
possible  a  vos  commis,  de  fagon  a  ce  que  les  gens 
de  votre  ville  ou  de  votre  cite  -tiennent  a  depenser 
leur  argent  dans  votre  magasin,  plutot  que  dans 
d'autres. 

A  cela  ajoutez  le  bon  service,  et  votre  commer- 
ce doit  prosperer. 

Dans  le  temps  limite  dont  je  dispose,  je  vais 
m'etendre  seulement  sur  trois  points  du  commerce 


de  detail,  qui,  a  mon  avis,  sont  ceux  qui  affectent  le 
plus  serieusement  les  benefices  d'un  commerce. 
Ce  sont: 

Le  calcul  des  benefices. 

Le  detail  des  depenses. 

La  division  du  magasin  en  rayons. 
Calcul  des  benefices. 

Le  calcul  des  benefices  est  sans  aucun  doute 
le  facteur  le  plus  important  du  commerce,  et  cela 
pour  deux  raisons.  D'abord  parce  que  vous  ne  pou- 
vez  pas  gagner  d'argent  dans  votre  commerce  si 
vous  ne  vendez  pas  votre  marchandise  avec  un  be- 
nefice depassant  vos  depenses  et  vos  frais.  Ensuite 
pour  la  raison  que  beaucoup  de  marchands  calcu- 
lent  mal  leur  benefice. 

S'il  y  a  quelques  marchands  dans  cette  assis-j 
tance  qui  calculent  leurs  benfices  sur  une  base  in- 
correcte,   et   si  je   puis   montrer  seulement  a  run 
d'eux  qu'il  se  trompe,  je  cohsidererai  que  ma  con 
ference  a  ete  de  quelque  valeur. 

En  discutant  la  question  de  benefices  avec  de 
marchands  pendant  de  nombreuses  annees,  j'ai  re 
marque  que  la  plupart  d'entre  eux  avaient  pour  ha| 
bitude  de  calculer  leur  benefice  sur  le  prix  de  fac 
ture  et  de  calculer  leurs  depenses  sur  le  prix  de  ven 
te.  C'est  la  une  erreur  fatale  qui  est  la  cause  de  1; 
plupart  des  insucces. 

C'est  l'abitude  generate  de  calculer  les  depen 
ses  sur  le  prix  de  vente.  C'est  comme  cela  que  eel; 
doit  se  faire.  Mais  les  benefices  doivent  etre  calcu 
les  sur  la  meme  base.  Vous  ne  pouvez  pas  calcule 
les  depenses  d'une  fagon  et  les  benefices  d'une  au 
tre.  Vous  devez  calculer  les  deux  de  la  meme  ma 
niere. 

Le  premier  point  que  je  veux  faire  remarque 
c'est  que  50%  d'augmentation  sur  le  prix  d'achat  n 
vous  donne  pas  50%  de  profit  brut. 

Si  vous  achetez  des  chaussures  pour  $4.00  < 
que  vous  les  vendez  $6.00,  vous  aurez  50%  ou  2.C 
de  difference  sur  votre  prix  d'achat.  Puisque  vci 
avez  base  vos  depenses  sur  votre  prix  de  vente  c 
$6.00,  vous  devez  calculer  le  pourcentage  que  vox 
donne  cette  difference  de  $2.00  sur  ce  prix  de  vent; 
Nous  trouvons  que  $2.00  est  exactement  le  tiers  ( 
$6.00,  votre  benefice  brut  sur  la  vente  est  done  cf? 
33  1/3%. 

Si  vos  depenses  sont  de  30%  votre  benefi; 
net  est  done  de  3  1/3  pour  100. 

Si  toute  votre  marchandise  est  marquee  si 
cette  base  et  que  vos  depenses  sont  telles  qu'hu 
quees,  votre  benefice  net  sur  les  vente  de  1'anBJ 
sera  de  3  1/3%,  a  condition  toutefois  que  tout; 
vos  ventes  soient  faites  aux  prix  de  vente  reguliei, 
ce  qui  n'est  pas  exact,  car  une  certaine  partie 
vos  venres  sont  toujours  faites  en-dessous  du  p 
regulier. 


rol.    XXXII  —  No    34 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  22  aout  1919 


61 


Rippelez-vous  que  c'est  le  prix  auquel  vous 
endez  votre  marchandise  qui  fait  le  montant  total 
e  vos  ventes  de  l'annee.  .  ..Les  prix  d'achat  n'ont 
ucun  effet  sur  votre  chiffre  d'affaires. 

Les  depenses  et  les  benefices  peuvent  etre  cal- 
iil£s  sur  le  prix  d'achat,  si  on  le  desire,  mais  le  prix 
e  vente  convient  mieux,  car  il  est  plus  facile  de 
alculer  sur  le  prix  de  vente  que  sur  le  prix  d'achat 
I  tous  les  articles  vendus  pendant  un  jour,  un  mois 
I  un  an.  Le  resultat  sera  le  meme  que  vous  vous 
;rviez  d'un  chiffre  ou  de  l'autre,  mais  le  point 
•incipal  est  que  vous  vous  serviez  des  memes  chif- 
es  pour  calculer  les  depenses  et  les  profits.  Je  ne 
>urrai  trop  le  repeter. 

Une  methode  simple  et  rapide  de  calculer  le 

jmrcentage  de  benefice  que  vous  faites  sur  une  ar- 

:le  est  de  soustraire  le  prix  d'achat  du  prix  de 

nte,  d'ajouter  deux  zeros  a  la  difference  et  de  di- 

ser  le  chiffre  ainsi  trouve  par  le  prix  de  vente  pour 

iftenir  le  pourcentage.    Par  exemple: 

Prix  de  vente $6.00 

Prix  d'achat     4.00 


Difference    .    .    .    2.00 

Pourcentage  200:  6  =  33.333  ou  33  1/3% 

Je  tiens  a  vous  demontrer  que  50%  d'augmen- 
;ion  sur  le  prix  d'achat  ne  vous  donne  pas  50%  de 
nefice  brut,  et  que  100%  d'augmentation  ne  vous 
ane  pas  100%,  de  benefice  brut. 

Si  vous  achetez  une  paire  de  chaussures  a  $3.00 
que  vous  la  revendiez  $6.00,  votre  augmentation 

le  prix  d'achat  est  de  100%.  Si  vos  depenses 
it  de  50%  du  prix  de  vente,  cela  vous  coutera 
00  pour  vendre  ces  chaussures.  Comme  vous 
culiez  que  vous  faisiez  100  pour  cent,  cela  vou- 
it  dire  que  vous  faisiez  50%  apres  avoir  paye  vos 
tenses  de  50%.  Mais  nous  trouvons  que  lorsque 
is  avez  paye  vos  depenses  de  50%  (sur  le  prix 
vente)  il  ne  vous  reste  que  $3.00,  soit  le  prix  que 
s  avez  paye  pour  les  chaussures.  Vos  50%  de 
enses  out  absorbe  vos  100%  que  vous  aviez 
jte  a  votre  prix  d'achat  et  qui  d'apres  votre  cal- 
devait  vous  donner  50%  de  benefice  net,  vos  de- 
ses  une  fois  payees, 
i  II  est  utile  de  se  rappeler  les  chiffres  suivants  : 

100%  d'augmentation  sur  le  prix  d'achat  don- 
Mp0%  de  benefice  brut  sur  le  prix  de  vente. 

50%  d'augmentation  sur  le  prix  d'achat  donne 
W/3%  de  benefice  brut  sur  le  prix  de  vente. 

'  33   1/3%    d'augmentation  sur  le  prix   d'achat 
«ne  25%  de  benefice  brut  sur  le  prix  de  vent's. 

25%  d'augmentation  sur  le  prix  d'achat  dom." 


<1l  benefice  brxt  sur  le  prix  de  vente. 
Calculez  vos  benefices  sur  le  prix  de  vente,  sur 
lei  vos  depenses  sont  basees  et  vous  saurez  ou 
passes  a  la  fin  de  l'annee  les  benefices  que  vous 
ptiez  faire  mais  que  vous  ne  faisiez  pas. 

Si  vous  voulez  obtenir  un  pourcentage  deter- 
e    de    benefice    net    en    dehors     de    vos    de- 
Qfises.     aini.tP*     Ip     nnnreentngP     de     benefice     net, 


a  votre  pourcentage  de  depenses,  deduisez  le 
total  de  100,  puis  divisez  le  pourcentage  total  de  vos 
depenses  et  de  votre  benefice  par  la  difference  ain- 
si trouvee.  Vous  obtiendrez  le  pourcentage  a  ajou- 
ter  a  votre  prix  d'achat.  Supposons  que  vos  depen- 
ses sont  de  30%  et  que  le  benefice  net  que  vous  de- 
sirez  realiser  est  de  10%,  nous  aurons  : 

Depenses 30% 

Benefice  desire 10% 


100 


40  -  60 


40% 
4000:60  =  66,66  ou  66  2/3% 


Le  resultat  montre  qu'il  faut  ajouter  66  2/3% 
au  prix  d'achat  pour  obtenir  40%  de  benefice  brut: 
30%  pour  les  depenses  et  10%  pour  le  benefice  net. 

Comme  preuve,  ajoutons  66  2/3%  a  un  prix 
d'achat  de  $4.00  soit  $2.67,  ce  qui  nous  donne  un 
prix  de  vente  de  $6.67. 

Prix  de  vente $6.<>7 

Prix  d'achat •  .      4.00 


$2.67 


267  :  6.67  =  40%. 


Cela  montre  que  si  vous  payez  $10.00  une  paire 
de  chaussures  et  que  vos  depenses  sont  de  30%  et 
que  vous  desirez  un  benefice  net  de  10%,  il  faut  que 
vous  vendiez  chaque  paire  $16.66  pour  vous  laisser 
un  benefice  net  de  10%.  $6.66  represente  66  2/3% 
de  $10.00,  prix  d'achat  et  40%  de  $16.66,  prix  de 
vente. 

Si  vous  achetez  des  chaussures  $4.00  et  que 
vous  les  revendiez  $12.00,  vous  ne  realisez  pas 
200%,  de  benefice  brut,  vous  avez  200%,  d'augmen- 
tation sur  le  prix  d'achat.  Votre  benefice  brut  est 
de  66  2/3%  ou  $8.00  qui  est  66  2/3%  de  $12.00  vo- 
tre prix  de  vente. 

Si  nous  acceptons  cette  facon  de  calculer  les 
benefices,  il  est  impossible  de  faire  100%  de  bene- 
fice brut.  Du  moment  qu'un  article  coute  quelque 
chose,  avec  cette  facon  de  calculer,  on  trouvera  tou- 
jours  moins  de  100%  a  quelque  prix  qu'on  le  vende 

Exemple: 

Prix  de  vente 100 

Prix  d'achat 1 


9900:  100  =  99% 
Calcul  des  depenses. 


99 


Je  compte  que  les  depenses  d'une  cordonnerie 
sont  en  moyenne  de  28  a  33%  du  chiffre  des  ventes. 
Ce  qui  signifie  qu'une  augmentation  de  50%  sur  le 
prix  d'achat  arriverait  a  peine  a  couvrir  les  depen- 
ses du  magasin,  et  ce  qui  semble  indiquer  qu'il  faut 
ajouter  au  moins  60%  au  prix  d'achat  pour  laisser 
un  benefice  net  raisonnable. 

Awi,rp7-vn,K  f1p  hiiii  cmmflia  tmitps  vo^ 
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depenses,  lorsque  vous  calculez  ce  que  vous  coute 
votre  commerce.  II  faut  les  detainer  a  peu  pres  sur 
la  base  suivante,  sous  le  titre  des  estimations.  J'ai 
calcule  le  pourcentage  de  chaque  depense  sur  un 
chiffre  d'affaires  de  $50,000.  lis  ne  sont  certes  pas 
absoluments  exacts,  mais  ils  servent  a  montrer  le 
systeme  que  Ton  doit  employer  pour  tenir  compte 
et  surveiller  les  depenses.  Dans  la  colonne  "Actuel- 
les"  les  depenses  totales  d'un  marchand  de  chaussu- 
res  dont  le  chiffre  d'affaires  et  de  $51,000. 

Estimation         Actuelles 

Allocation  du  patron    .     8%  $4,000     9%  $4,800 

Personnel 7%  3,500     5y2%  2,750 

Loyer 4%  2,000     2%  1,000 

Publicite 3%  1,500     1%  500 

Assurance 1%  500     1%  500 

Lumiere   et   chauffage.    y2%  250  i/2%  250 

Depreciation; 21/2%  1,250      ...           

Transports i/2%  250  y2%  250 

Livraison iy2%  750  y2%  250 

Mauvaises  creances  .    .      1%  500      ...  .... 

Frais  generaux:  Interet, 
livraison,     nettoyage, 


cordes,  etc 


500     1% 


iOO 


30%  $15,000  21%      $10,800 

N'oubliez  pas  de  comprendre  dans  vos  depen- 
ses vos  propres  emoluments.  C'est  la  une  depense 
de  votre  commerce  tout  aussi  bien  que  le  salaire 
d'un  de  vos  commis. 

Si  vous  etes  proprietaire  de  votre  magasin, 
payez-vous  un  loyer  en  rapport  avec  les  loyers  des 
magasins  de  votre  localite.  C'est  une  depense  le- 
gitime et  vous  avez  droit  a  ce  revenu.  Si  vous  n'e- 
tiez  pas  proprietaire,  vous  devriez  payer  loyer.  Si 
votre  argent  n'etait  pas  place  dans  votre  magasin, 
vous  le  placeriez  ailleurs  ou  il  vous  rapporterait  un 
interet  equivalent  au  loyer  que  vous  auriez  a  payer 
pour  votre  magasin. 

Controlez  vos  depenses,  voyez  a  ce  que  chacu- 
ne  ne  depasse  pas  son  pourcentage  etabli.  Tachez 
de  reduire  vos  depenses,  d'augmenter  constamment 
vos  ventes,  un  pourcentage  correct  de  benefices 
bruts,  un  renouvellement  frequent  de  votre  stock, 
tout  cela  rendra  votre  commerce  prospere  et  profi- 
table. 

Diviser  votre  stock  en  rayons. 

Je  considere  qu'il  est  tres  facile  de  diviser  en 
rayons  un  magasin  de  cbaussures.  Je  ferai  quelque 
chose  dans  ce  genre:  Bottines  d'hommes,  souliers 
d'hommes,  bottines  de  femmes,  souliers  de  femmes, 
chaussures  d'enfants,  fournitures,  cirages,  lacets, 
etc.  .  .  .   rayons  de  reparations. 

Voyez  de  pres  a  tous  les  details  de  votre  com- 
merce de  facon  a  vous  rendre  compte  que  tous  vos 
rayons  vous  rapportent  de  l'argent.  Si  quelques 
rayons  ne  montrent  pas  leur  pourcentage  voulu  de 
ventes,  si  le  stock  de  quelques-uns  sont  trop  forts 


pour  leur  cMffres  d'affaires,  si  Ton  fait  trop  de  ven- 
tes a  prixreduits,  faites  votre  affaire  d'en  connai- 
tre  la  raison,  faites  marcher  chaque  rayon  sur  sa 
base.  Votre  inventaire  semestriel  vous  fera  voir  si 
tous  les  rayons  sont  payants  si  vous  n'avez  pas  un 
systeme  qui  puisse  vous  donner  des  resultats  a  de 
plus  frequentes  intervalles. 

Surveillez  votre  publicite.  Ne  payez  pas  des 
pages  entieres  dans  les  journaux  parce  que  vos  con- 
currents font  de  meme  si  cela  n'est  pas  en  rapport 
avec  vos  moyens.  Une  publicite  mal  dirigee  peut 
souvent  couter  plus  que  les  benefices  d'une  vente 
qui  autrement  aurait  pu  rapporter  de  bons  profits. 

II  est  bon  de  se  rappeler  qu'une  grosse  journee 
de  vente  ne  signifie  pas  toujours  des  ventes  satis- 
faisantes.  Si  entre  les  depenses  excessives  et  les 
prix  reduits,  les  profits  sont  elimines,  vos  ventes  de 
la  journee  se  reduisent  a  neant.  Vous  ne  serez  pas 
plus  avances  a  la  fin  de  la  journee  que  vous  ne  l'e- 
tiez  le  matin  et  des  ventes  semblables  vous  empe- 
chent  d'obtenir  un  rendement  satisfaisant  a  la  fin 
de  l'annee. 

Lorsque  vous  faites  l'inventaire,  ne  prenez  au- 
cune  marchandise  a  son  prix  d'achat,  elle  est  de- 
preciee  parce  qu'elle  n'est  plus  de  mode,  parce  que 
les  tailles  ne  sont  plus  assorties,  ou  pour  tout  autre 
raison  qui  ne  vous  permettra  pas  de  la  vendre  avec 
un  benefice  regulier.  Entrez  la  dans  votre  inventai- 1 
re  pour  le  prix  qu'elle  vaut,  ce  qui  vous  permettra 
d'y  ajouter  votre  augmentation  ordinaire  et  vous 
laissera  votre  benefice  ordinaire  lorsque  vous  la 
vendrez. 

Lorsque  vous  inventoriez  des  marchandises  en- 
dessous  de  leur  prix  d'achat,  placez  la  difference 
dans  un  compte  de  reserve  speciale,  pour  1'assuran- 
ce.  Votre  stock  doit  toujours  etre  assure  sur  la  base 
du  prix  coutant. 

En  resume,  voici  mes  recommandations  : 

Assurez-vous  que  vos  benefices  sont  calculi 
correctement.  Detaillez  vos  depenses  et  assurez- 
vous  qu'elles  sont  tcutes  comprises  dans  le  total. 

Divisez  votre  magasin  en  rayons,  ce  n'est  pas 
seulement  avantageux,  c'est  aussi  interessant. 

Rendez-vous  compte  de  votre  situation  finan 
ciere  au  moins  deux  fois  par  an. 

Ne  laissez  pas  accumuler  de  stock  mort  sur  v 
tablettes. 

Reduisez  votre  stock  autant  que  possible,  e 
tenant  compte  de  vos  ventes. 

Gardez-vous  de  vendre  trop  de  marchandises 
prix  reduit. 

Ayez  un  service  assez  bon  pour  qu'un  client  q 
vient  une  fois  chez  vous,  devienne  un  client  regi 
lier. 

Soyez  loyal  dans  toutes  les  declarations  qj 
vous  ferez  soit  aux  clients  directement,  soit  da: 
vos  annonces.  Voi  pourrez  faire  autrement  qj 

d'avoir  un  commerce  qui  paie  bien,  que  vous  aur 
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kLaisir  a  conduire,  ce  qui  vous  donnera  la  satisfact- 
ion de  savoir  que  vous  etes  le  proprietaire  d'un 
lommerce  qui  est  base  sur  des  methodes  modernes 
c  efficaces. 

Rien  n'est  plus  agreable  que  de  savoir  que  vous 
|vez  la  connaissance  et  1'habilete  voulues  pour  ren- 
ie  votre  commerce  payant. 

M.  Smythe,  Toronto.  —  Puis-je  demander  a 
I.  Stewart  combien  de  fois  il  faut  renouveler  le 
cock  ? 

M.  Stewart.  —  Tout  depend  du  gsnre  de  mar- 
jiandises  que  vous  vendez.  Je  suis  d'avis  que  si 
bus  renouvelez  votre  stock  deux  fois  par  an,  cela 
1st  generalement- considere  comme  satisfaisant. 

M.  Burnhill.  —  Dans  le  detail  des  depenses,  je 
ai  vis  entendu  parler  de  l'interet  sur  le  capital  in- 
I'sti. 

M.  Stewart.  —  J'ai  compris  ceci  dans  les  frais 
ijneraux  et  je  l'ai  compte  pour  tres  peu  de  chose. 
.j'apres  mon  experience,  la  plupart  des  detaillants 
lunmencent  pour  ainsi  dire  avec  rien. 

M.  Gales.  —  Ou  porterez-vous  votre  taxe  sur 
li  revenu  ? 

M.  Stewart.  —  Je  considere  plutot  cela  comme 
'lie  chose  personnelle. 

M.  Adelstine.  —  Si  vos  frais  generaux  sont  de 
i»%  et  que  vous  desirez  faire  un  benefice  de  10%, 
his  devez  naturellement  calculer  un  profit  brut  de 
i%.  Mais,  M.  Stewart  a-t-il  pris  en  consideration 
li'un  d«§taillant  ne  peut  pas  realiser  40%  pendant 
imze  mois  de  l'annee?  En  calculant  les  benefices 
juts  moyens,  comment  calculez-vous  les  deux  moi? 
liserves  aux  ventes  a  prix  reduits  ? 

M.  Stewart.  —  J'ai  fait  ressortir  ce  point  dans 
lli  discours  que  j'ai  adresse  a  Hamilton  devant  l'As- 
iciation  des  detaillants.  Dans  les  ventes  speciales 
c  les  prix  sont  reduits,  disons  a  20%,  cela  ne  laisse- 
i  que  13  1/3%  pendant  ces  deux  mois;  naturelle- 
rbnt  les  ventes  sont  plus  considerables  pendant  ces 
tux  mois  et  pratiquement  dans  tous  les  cas  les  de 
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nses  pendant  ces  deux  mois  seront  plus  grandes, 
free  que  vous  prendrez  problablement  des  commis 
alditionnels,  de  sorte  que  je  pense  qu'il  vous  fau- 
dftit  26  semaines  de  vente  a  prix  regulier  pour  com- 
Fuser  ce  que  vous  coutera  la  vente  pendant  ces 
d|ux  mois,  car  vous  perdrez  environ  de  16  a  17%. 
Le  President.  —  Nous  devons  a  M.  Stewart  une 

mde  reconnaissance  pour  sa  causerie    tres  ins- 

ctive  et  je  suis  persuade  que  plusieurs  d'entre 
nus,  en  rentrant  chez  eux,  vont  appliquer  a  leur 

md  avantage  ce  qu'il  nous  a  dit  ici  aujourd'hui. 


NOUVEAU     MARIE. 


Dernierement  etait  celebre,  a  la  Chapelle  du 
?re-Coeur,  le  mariage  de  M.  F.  V.  Henderson, 
ant  du  departement  des  claques  de  la  maison 
nes  Robinson,  de  Montreal.  L'heureux  couple 
nt  d'arriver  d'un  superbe  voyage  de  noces  dans 
)as  du  fleuve. 


La  Maison  Girouard  Limitee,  succede  a  la  E. 
T.  Shoe  Company,  le  seul  commerce  de  chaussures 
exclusivement  en  gros  de  St-Hyacinthe  et  Fun  des 
plus  considerables  de  la  Province. 

Ce  changement  de  nom,  en  pleine  periode  com- 
merciale,  surprendra  agreablement,  sans  les  derou- 
ter,  les  nombreux  clients  de  cette  maison,  vieille 
de  pres  de  vingt  annees.  Tout  en  confirmant  le  pa- 
tiiotisme  pratique  de  son  proprietaire,  M.  Wilfrid 
Girouard,  ce  geste  a  la  francaise  temoigne  de  ses 
succes  passes  et  de  ses  legitimes  ambitions  pour 
l'avenir. 

Nous  tenons  a  souligner  ce  fait  nouveau  dans 
1'histoire  du  commerce  en  notre  province,  tant  il 
est  a  1'honneur  de  celui  qui  le  provoque  et  tant  il 
merite  l'approbation  de  la  classe  marchande  com- 
me celle  de  toute  notre  population. 

Le  passe  de  la  E.  T.  Shoe  Company  n'avait 
rien  qui  put  la  faire  ressembler,  de  pres  ou  de  loin, 
aux  institutions  commerciales  britanniques  non 
plus  qu'a  celles  que  controle  le  capital  anglo-cana- 
dien.  Obeissant  a  un  mode  adopte  chez  les  no- 
tres  et  malheureusement  favorise  par  une  confian- 
ce  plus  ou  moiiis  justifiee  pour  les  compagnies 
etrangeres,  son  fondateur,  —  canadien-frangais  de 
race  et  egalement  de  sentiment,  —  lui  avait  donne 
une  appellation  anglaise.  Combien  de  ces  institu- 
tions financieres  sont  encore  (chez  nous  et  par 
nous  ainsi  habillees  a  l'anglaise  qui  n'ont  pourtant 
u'anglais  que  le  nom,  et  dont  la  reputation  etablie 
par  le  travail  perseverant  grandit  l'influence  de  l'o- 
pinion  en  cours  sur  notre  pretendue  inferiorite  au 
point  de  vue  du  commerce  et  meme  de  1'industrie. 

II  appartenait  a  un  jeune  compatriote  de  nous 
donner  l'exemple  de  la  reaction,  il  lui  appartiendra 
de  prouver,  grace  a  l'administration  et  a  l'encou- 
ragement  pratique  et  continu  des  siens,  que  le  nom 
francais,  de  preference  a  l'anglais,  ne  peut  etre  pre- 
judiciable  aux  affaires  de  son  organisation  com- 
merciale.    Puisse  le  geste  etre  suivi. 

Oeuvre  de  feu  M.  L.-A.  Guertin,  qui  la  reorga- 
nisait  en  1913,  la  E.  T.  Shoe  Company  devait  ou- 
vrir  la  carriere  de  ce  jeune  homme,  qui  ne  deman- 
dait  qu'a  mettre  en  activite  ses  qualites  commer- 
ciales et  a  affirmer  la  sincerite  de  son  patriotisme. 
En  1909,  M.  Wilfrid  Girouard,  qui,  etape  par  etape, 
devait  accepter  la  responsabilite  exclusive  et  le  con- 
trole absolu  de  la  future  maison  francaise,  prenait 
les  fonctions  de  gerant  du  bureau.  Quatre  ans  plus 
tard,  en  1913,  s'imposant  par  son  esprit  progressis- 
te  et  par  ses  talents  evidents,  il  assumait  la  charge 
de  gerant  general  tout  en  s'associant,  pecuniaire- 
ment,  a  cette  oeuvre  que  deja  il  avait  fait  sienne. 

L'avenir  de  la  compagnie  Stait  assure,  le  chif- 
fre  d'affaires  s'affirmant  d'annee  en  annee  jusqu'a 
depasser,  pour  le  dernier  terme,  le  demi-million. 
Le  deces  de  M.  Guertin  crea  l'inevitable  et  son 
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actif  associe  devint,  au  mois  de  mai  dernier,  l'uni- 
que  proprietaire  de  l'importante  maison  E.  T.  Shoe 
Company.  Le  travail  et  la  perseverance  favori- 
saient  le  succes. 

Aujourd'hui,  sans  changer  l'histoire  de  son  ins- 
titution, comprenant  que  cedes  qui  n'en  ont  point 
ne  meritent  pas  de  vivre,  sans  en  changer  l'organi- 
sation  exterieure  ou  interieure,  M.  Girouard  decide 
de  donner  une  appellation  purement  francaise  a  son 
oeuvre:  la  E.  T.  Shoe  Company  sera  desormais 
connue  et  appreciee  sous  le  nom  de  "La  Maison 
Girouard  Limitee". 

Ce  progres  realise  n'est  pas  le  seul,  quoiqu'im- 
mense.  Depuis  le  mois  dernier,  les  bureaux  et  en- 
trepots de  la  E.  T.  Shoe  Company,  ou  plutot  de  La 
Maison  Girouard  Limitee,  ont  ete  transported  dans 
l'ancien  immeuble  du  Grand  Hotel,  offrant  un  ex- 
terieur  qui  n'a  pas,  pour  une  maison  de  gros  bien 
entendu,  son  pared  meme  en  Europe,  et,  un  inte- 
rieur  des  plus  spacieux  et  des  mieux  agences.  Les 
quelques  vingt-cinq  mille  pieds  carres,  superficie 
totale  des  planchers,  sont  amplement  suffisants 
pour  recevoir  les  reserves  les  plus  considerables  et 
les  assortiments  les  plus  varies. 

"La  Maison  Girouard  Limitee",  dans  son  geste 
chevaleresque,  met  en  lumiere  deux  de  ses  vieux 
employes,  artisans  devoues  et  compagnons  fideles 
du  travail  et  du  succes  de  M.  Girouard:  M.  Eugene 
Brais,  qui  devient  vice-president  de  l'organisation 
et  M.  A.  V.  Blanchard,  qui  assume  les  fonctions  de 
tresorier.  L'urbanite  de  M.  Brais,  le  devouement  de 
M.  Blanchard,  de  meme  que  la  courtoisie  parfaite 
des  voyageurs  et  des  serviteurs  de  cette  maison  en 
ont  fait  une  institution  des  plus  populaires  aupres 
des  clients  comme  aupres  du  public  en  general. 

Proprietaire  de  lignes  connues  de  chaussures: 
"L'Aristocrate,  "La  Marquise",  "l'Eastern"  et  me- 
me la  "Foch",  La  Maison  Girouard  Limitee  s'est 
fait  une  speciality,  depuis  quelques  annees,  des  bot- 
tines  et  des  souliers  en  canevas  blanc,  une  mar- 
chandise  qui  est  appelee  a  rivaliser  avantageuse- 
ment  avec  la  hausse  constante  des  cuirs  et  leur  ra- 
rete.  Elle  fait  egalement  un  commerce  tres  consi- 
derable  de   caoutchouc,   claques   "Maltese   Cross". 

Les  ventes  actuelles  sont  des  plus  interessan- 
tes,  elles  indiquent  pour  le  moins  combien  nos  mar- 
chands  apprecient  le  service  parfait  de  cette  mai- 
son nationale.  lis  approuveront  avec  non  moins 
d'enthousiasme  le  dernier  geste  qui  lui  donne  de- 
finitivement  le  caractere  frangais. 

La  reputation  enviable  de  la  E.  T.  Shoe  Com- 
pany est  au  service  de  La  Maison  Girouard  Limi- 
tee. Ses  clients  ne  peuvent  y  perdre,  notre  natio- 
nalite  y  gagne  enormement. 


CE  QUE  LE  NEGOCIANT  EN  CHAUSSURES 
DOITSAVOIR. 


Comment  reconnaitre  la  bonne  qualite  du  Cuir?  — 
Difficulte  de  reconnaitre  la  qualite  du  cuir  par 
la  seule  inspection  de  la  chaussure.  —  Epreuves 
qui  peuvent  donner  des  indications  a  ce  sujet. — 
L'analyse  chimique  seule,  peut  donner  une  cer- 
titude, mais  les  indications  a  simple  inspection 
ne  sont  pas  negligeables. 


Mettant  tout  d'abord  en  evidence  la  these  que 
nous  allons  soutenir,  nous  poserons  en  principe 
qu'il  est  difficile  de  se  rendre  compte  de  la  qualite 
des  materiaux  qui  composent  la  chaussure,  notam- 
ment  du  cuir  lorsque  Ton  ne  possede,  pour  cette  ap 
preciation,  que  des  chaussures  fabriquees;  et  nous 
disons  encore,  que  Ton  ne  pourra  s'en  rendre  comp- 
te, qu'en  demontant  cette  chaussure  et  en  faisant 
subir  aux  differentes  parties  des  epreuves  que  nous 
indiquerons  plus  loin:  :et  enfin,  que  si  Ton  veut  avoir 
une  certitude,  l'analyse  chimique  seule  pourra  la 
donner. 

Comment,  en  effet,  pourrait-on  verifier  a  la 
simple  inspection  oculaire  si  la  semelle  a  ete  fabri- 
quee  au  tannage  lent  ou  au  tannage  rapide  ?  II  est 
deja  difficile  a  un  personnel  de  faire  la  difference 
lorsque  la  peau  est  entiere  chez  le  tanneur;  a  plus' 
forte  raison,  cela  devient-il  impossible  (disons  le 
mot),  lorsque  une  toute  petite  partie  de  cette  peau,| 
se  trouve  montee  en  chaussure,  et  que  sa  couleur 
meme  a  disparu  la  plupart  du  temps  sous  un  camou- 
flage ou  une  teinture. 

Nous  disons  done  qu'en  dehors  de  l'aspect  exte-1 
rieur  qui  ne  peut  donner  aucune  garantie  serieuse 
et  si  Ton  ne  veut  pas  demonter  la  chaussure,  on  n* 
peut  guere  la  soumettre  qu'aux  epreuves  suivantes 
qui  se  feront  mieux  encore  en  la  demontant. 

Examen  de  la  Qualite  du  Cuir  de  I'Empeigne 
et  de  la  Semelle. 


Pour  l'empeigne,  soit  veau  cire,  soit  box-call, 
soit  veau  verni,  passer  le  doigt,  ou  mieux,  la  boucl 
d'une  clef,  sous  la  peau,  en  la  faisant  bomber  et  ti 
rant  a  soi;  si  la  fleur  du  cuir  craque  trop  facilemem 
e'est  la  un  indice  de  mauvaise  qualite.  Encore  n 
faut-il  pas  tirer  trop  brutalement,  car  on  arriverai 
ainsi  a  faire  suspecter  les  meilleures  fabrications. 

Pour  la  semelle,  la  doubler  doucement;  si  ell 
casse  sous  un  angle  tres  ouvert,  e'est  la  un  mauva 
indice;  mais  ajoutons  qu'elle  cassera  toujours,  Ion 
qu'on  arrivera  a  un  angle  plus  aigu,  et  que  precis* 
ment  un  des  essais  officiels  de  l'lntendance  consisr 
a  verifier  jusqu'a  quel  angle  le  cuir  a  semelle  peii 
resister  sans  casser,  a  ce  doublage,  la  plus  ou  moil 
grande  ouverture  de  cet  angle  faisant  prejuger  de 
qualite  du  cuir. 
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Examen  du  Cuir  d'une  Chaussure  demontee. 

Si  la  chaussure  est  demontee,  nous  l'avons  de- 
dit,  les  essais  precedents  deviennent  d'une  part 
is  faciles,  et  d'autre  part,  la  semelle  peut  etre 
umise  a  d'autres  epreuves  permettant  de  determi- 
r,  quoique  d'une  facon  aleatoire,  si  elle  provient 
in  tannage  rapide  ou  lent. 

On  peut  pour  cela,  placer  cette  semelle  entiere, 
en  morceaux,  dans  une  eprouvette  en  verre,  et 
recouvrir  d'eau;  si  au  bout  d'un  certain  temps, 
|:te  eau  se  colore  tres  fortement,  on  peut  en  de- 
ire  que  le  cuir  etait  tres  charge  en  tannin  non 
nbine,  et  que  probablement:  il  a  ete  tanne  au  tan- 
?e  rapide;  faisons  cependant  la  reserve  suivante, 
st  que  tous  les  cuirs,  meme  les  meilleurs,  colorent 


l'eau  dans  laquelle  on  les  met  a  degorger,  et  que  seu- 
le  l'intensite  de  la  coloration  et  sa  rapidite,  sont  sus- 
ceptibles  de  donner  des  indices. 

D'autres  epreuves  encore,  telle  la  penetration 
plus  ou  moins  rapide  de  l'eau  dans  le  cuir,  peuvent 
donner  des  indications  sur  la  qualite;  mais  nous 
sommes  amenes  a  dire  en  terminant,  ce  que  nous 
avons  dit  au  debut  de  cet  article,  que  seule  l'analyse 
chimique  peut  donner  une  certitude  sur  la  qualite 
du  cuir.  C'est  volontairement  que  nous  n'avons  pas 
parle  de  l'usage  comme  criterium  de  la  qualite,  car 
outre  que  Ton  peut  faire  de  mauvaises  chaussures 
avec  du  bon  cuir,  le  lecteur  aurait  cherche  au  bas  de 
ces  lignes  la  signature  de  La  Palisse,  tandis  qu'il 
devra  y  trouver  celle  de 

Un  Tanneur. 


Ventes  en  Solde  de  fin  de  Saison 


Quelques  semaines  avant  la  fin  d'une  saison,  le 
aillant  en  chaussures  commence  a  se  demander 
lie  figure  feront  les  articles  qui  vieillissent  en  me- 
temps  que  la  saison  elle-meme. 
II  se  dit  que  certaines  parties  de  son  stock  cons- 
eront,  sinon  des  non  valeurs,  tout  au  moins  des 
mrs   depreciees,    et   qu'il   lui   faut   convertir   ce 
ik  en  especes  sonnantes  le  plus  vite  possible. 
Mais  comment  recuperer  le  plus  d 'argent  avec 
loins  de  depenses  ? 
Telle  est  la  question. 
Quand  le  detaillant  au  plus  fort  de  la  saison  es 
s  le  feu  de  la  vente,  il  pense  peu  aux  articles  qui 
ke  vendent  pas.    Mais  lorsque,  la  saison  s'ecou- 
I,  les  ventes  diminuent,  il  commence  a  etudier 
•  ment  est  compose  son  stock. 
II  Un  detaillant  en  chaussures  s'avisa  un  jour  de 
■ser  en  revue  tous  les  invendus  qu'il  avait  dans 
9:  magasin.    Comme  ses  affaires  avaient  toujours 
tiprosperes,  il  ne  s'etait  guere  occupe  jusque  la 
e:|  articles  qui   s'accumulaient  dans  ses   cartons, 
lib  lorsqu'il  se  trouva  en  presence  de  plus  de  six 

iehription 


cents  paires  de  chaussures  representant  un  debours 
de  plus  $12,000,  il  pensa  d'abord  a  se  debarrasser  au 
mieux  de  tout  ce  stock  et  ensuite  a  chercher  un  re- 
mede  pour  eviter  que  semblable  chose  se  renouvelle 
a  l'avenir.    Voici  ce  qu'il  imagina: 

II  enregistra  soigneusement  chaque  pair  de 
chaussures  entrant  en  stock.  A  la  fin  de  chaque 
journee,  il  effaca  chaque  ])ointure  vendue.  A  la  fin 
du  mois.  il  se  rendit  facilement  compte  de  la  situa- 
tion de  son  stock  et  en  meme  temps  des  pointures 
et  largeurs  qui  se  vendaient  le  mieux  —  (ce  qui  le 
guidait  en  outre  pour  ses  achats  futurs)  —  a  tel 
point  qu'apres  une  seule  vente  en  soldes  des  inven- 
dus, il  n'eut  plus  a  avoir  recours  a  cet  expedient,  se 
soldant  toujours  en  perte. 

Voici  un  modele  de  carte  permettant  de  con- 
naitre:  1°  l'entree  en  stock  et  la  duree  de  sejour 
dans  le  dit  stock  de  toutes  les  chaussures  que  Ton 
achete;  2°  quels  sont  les  articles  et  pointures  les 
plus  demandees.  II  est  etabli  autant  de  fiches  que  de 
commandes. 

GENRES  


IHWTION 


PRIX   DE   REVIENT 


PRIX    DE   VKXTE  AU   DETAIL 


OMMANDE 


Ue 


paires 


RECEPTION 


date 


paires 


ARTICLES   VENDUS    HEBDOMAHAIKKMENT 


Semaine   se   terminant      paires  Semaine   se   terminant 

magasin 


paires 


en 

magasin 


ane  1.  —  Ordre  passe  avec  date  et  nombre  de  Colonnes  3  et  5.  —  Indication  des  semaines  de  vente. 

)aires. 

ine  2.  —  Date  de  reception  de  l'ordre  de  la  co-  Colonnes  4  et  6.  —  Paires  vendues  et  paires  restant 

onne  1,  et  avec  le  nombre  de  paires.  en  magasin. 
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LES  CHAUSSURES  IMPERMEABLES. 


L'impermeabilite  des  chaussures  est  une  ques- 
tion qui  interesse  non  seulement  les  membres  de  cet- 
te  industrie,  mais  encore  et  plus  particulierement 
leurs  clients,  ceux  surtout  qui  font  des  marches  dans 
les  terrains  humides,  dans  les  herbes  remplies  de  ro- 
rosee,  dans  les  montagnes  couvertes  de  neige!  Les 
pecheurs,  les  chasseurs,  les  excursionnistes,  les  la- 
boureurs,  tous  ceux  qui,  en  un  mot  vivent  au  grand 
air  et  subissent  les  intemperies  des  saisons,  recla- 
ment  de  leurs  cordonniers  des  chaussures  etanches 
ne  laissant  penetrer  ni  l'eau  ni  l'humidite. 

Est-il  possible  de  fabriquer  des  chaussures  ab- 
solument  impermetables  ?  Oui,  repondons-nous, 
mais  ce  travail  exige  beaucoup  de  soin,  de  savoir  et 
d'attention.  La  moindre  faute,  le  plus  petit  trou  de 
clou,  ouvrant  un  canal  ou  l'eau  penetre,  annihilant 
toutes  les  precautions  prises. 

Pour  ceux  de  nos  lecteurs  que  ceci  interesse, 
nous  allons  etudier  cette  question  d'impermeabilisa- 
tion,  la  traiter  le  mieux  qu'il  nous  sera  possible.  Et 
tout  d'abord  nous  posons  en  principe  qu'il  est  impos- 
sible d'obtenir  une  parfaite  impermeabilite  si  les 
cuirs  employes  ne  sont  pas  de  qualite  parfaite,  aux 
pores  tres  serres  et  d'un  tannage  parfait.  —  Un  cuir 
creux  ou  mince  ne  peut  s'impermeabiliser.  Les 
peaux  employees  dans  leur  epaisseur,  c'est-a-dire 
non  sciees,  les  peaux  de  veaux  surtout,  celles  pre- 
parers au  suif,  sont  tout  indiquees  pour  ce  travail. 

On  devra  done  choisir  ses  dessus  dans  un  cou- 
pon assez  epais  aux  pores  serres  et  bien  penetres 
par  le  tannin  et  les  matieres  grasses  du  corroyage. 
Les  tiges  seront  piquees  avec  du  fil  poisse  bien  as- 
sorti  a  la  grosseur  de  1'aiguille  ou  de  l'alene  servant 
a  faire  l'assemblage. 

L'impermeabilite  exige  que  les  tiges  soient 
doublees,  les  doublures  devront  etre  en  peau  mince, 
veau  corroye  de  preference.  On  les  prend  dans  les 
entre-coupes.  Lorsque  le  dessus  est  pret  a  monter, 
tige  de  botte,  de  bottine  ou  de  brodequin,  on  passe 
avec  un  pinceau,  soit  sur  le  dessus  ou  la  doublure 
une  bonne  couche  de  gutta-percha,  on  en  passe 
egalement  pour  fixer  le  contrefort,  et  au  moment 
ou  on  va  presenter  son  dessus  sur  la  forme  on  la 
chauffe  sur  un  feu  de  charbon.  Cette  operation  a 
pour  but  de  faire  etendre  la  dissolution,  de  la  faire 
circuler  dans  toute  la  largeur  du  dessus. 

Le  montage  termine,  on  passe;  en  premiere, 
mais  pour  que  cette  couture  soit  parfaitement  etan- 
che  on  a  le  soin  de  faire  suivre  la  trepointe  d'une 
laniere  en  peau,  sorte  de  passe-poil  qui  comblera 
le  vide  qui  se  produit  lorsque  Ton  releve  la  trepoin- 
te ou  lorsqv  2  dans  Taction  de  la  marche  la  couture 
se  desserre.  Certains  patrons  emploient  pour  ce 
travail  une  bande  de  cuir  lisse;  a  notre  avis  il  est 
preferable  d'employer  un  cuir  gras  qui  se  prete 
mieux  au  serrage  du  point  et  ne  se  racornit  pas  en 
sechant. 

:    La  couture  du  dessus  a  la  semelle  doit  etre  fai- 
te  a  petits  points,  avec  un  fil  assorti  a  la  grosseur 


de  l'alene.  C'est  la  un  point  capital.  Si  on  employait 
un  fil  mince  avec  une  alene  on  laisserait  ainsi  au- 
tant  de  petits  canaux  par  ou  l'eau  s'infilterait.  Une 
fois  la  couture  faite,  on  procede  au  remplissage  en 
se  servant  de  cuir  corroye  que  Ton  colle  a  la  semelle 
premiere,  en  faisant  couler  sur  toute  la  surface  une 
ample  couche  de  dissolution  de  caoutchouc.  Apres 
avoir  place  et  taille  les  cambrions  on  s'occupe  de 
la  semelle  derniere.  Celle-ci  sera  en  cuir  fort,  tanne 
a,  fond,  prise  dans  le  noyau  de  la  peau.  Une  fois 
preparee,  battue  a  petits  coups  serres,  sur  une 
"buisse"  en  bois,  et  non  sur  un  caillou  ou  un  mor- 
ceau  de  donte,  ce  qui  deteriore  le  cuir,  on  rape  le 
cote  chair  afin  de  le  rendre  rugueux  et  de  lui  per- 
mettre  de  conserver  la  couche  de  dissolution  de 
caoutchouc  qui  servira  a  son  adherence  avec  le 
fond.  Avant  de  proceder  a  cette  operation,  nous 
devons  dire  toutefois  que  pour  rendre  l'impermea- 
bilisation  plus  certaine,  il  est  utile  de  retourner  le 
dessus  dans  la  lisse.  Pour  cela,  on  aura  le  soin  de 
donner  a  sa  tige  une  largeur  suffisante  pour  que  les 
bords  viennent  couvrir  la  couture  de  la  premiere 
trepointe  et  effleurer  les  bords  de  celle-ci  et  de  la 
derniere. 

Point  n'est  besoin  de  prendre  la  doublure,  cel- 
le-ci sera  au  contraire  taillee  au  ras  de  la  couture 
en  premiere,  on  evitera  ainsi  une  epaisseur  inutile 

et  meme  genante. 

M 
La  semelle  derniere  seche  a  point,    sera  alors 

mise  en  place  apres  avoir  ete  au  prealable  enduite 

de  dissolution  de  caoutchouc  comme  nous  l'avons 

dit  plus  haut,  et  le  travail  s'achevera  a  la  methode 

ordinaire. 

Avant  de  cloturer  cet  article,  nous  tenons  a  y 
ajouter  quelques  observations  sur  le  travail  d'en 
semble,  qui  nous  paraissent  utiles. 

Ainsi  que  nous  l'avons  dit,  toutes  les  precau 
tions  prises  deviendront  inefficaces,  si  on  n'a  1* 
soin  d'eviter  les  traces  de  clous.  Un  clou  mal  plac 
au  montage,  qui  percera  le  dessus  avant  la  couture 
laissera  passer  l'eau.  Pour  la  meme  raison,  oi 
s'abstiendra  de  placer  un  clou  sur  le  contrefon 
comme  on  le  fait  ordinairement  pour  retenir  la  for 
me,  parce  que  ce  clou  fait  un  trou.  De  meme  qu 
l'on  devra,  autant  que  possible,  faire  tomber  le 
clous  fixant  les  dernieres  sur  le  remplissage,  dar 
les  gravures.  Un  trou  tant  bien  bouche  soit-il  poi 
vant  s'ouvrir  a  l'usage. 

Les  "boites"  piquees  sont  egalement  inutile 
elles  font  des  canaux  par  ou  l'eau  peut  penetrej 
Les  semelages  a  lisse  carree  tout  le  tour,  c'est 
dire  ceux  dont  la  trepointe  contourne     le  des 
sont  plus  efficaces  dans  1'impermeabilisation,  car 
chute  de  la  trepointe  soit  a  la  cambrure  pour  le  s 
lisse,  ou  au  talon,  produit  souvent  une  cavite  l 
ou  l'eau  peut  s'infiltrer. 

La  bande  de  cuir  que  nous  avons  fait  surf 
dans  la  couture  en  premiere  peut  avec  succes  p  ^ 
continuer  jusqu'aux  carres  du  talon.    On  la  rafi 
chit  au  tranche  avant  de  coudre  en  derniere. 


fen 
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Une  demi-heure  de  causerie  interessante  a  la  Con  vention  de  Toronto  des  Marchands-detaillants 
de  chaussures  sur  la  situation  actuelle  du  cuir    et  en  particulier  sur  I'industrie  du  cuir  de  veau. 


[.  le  President,  Messieurs, 

J'apprecie  mieux  que  je  ne  puis  le  dire  l'honneur 
ui  m'est  fait  par  votre  invitation  a  vous  adresser 
I  parole.  Je  pourrais  citer  beaucoup  de  raisons 
jui  en  font  un  honneur,  mais  il  y  en  a  une  specia- 
qui  a  trait  a  ce  congres  que  vous  tenez  actuelle- 
lent  et  qui  ne  se  representera  plus.  Le  program- 
e  dit  que  c'est  la  "Premiere"  Convention  annuelle 
p  l'Association  Nationale  Canadienne  des  Detail- 
nts  de  Chaussures.  Vous  n'aurez  plus  cette  pre- 
iere  convention  et  je  suis  heureux  de  vous  ren- 
J)ntrer  et  de  me  trouver  parmi  vous  au  debut  de 
pie  organisation  qui,  je  crois,  est  appelee  a  pros- 
per et  a  devenir  une  des  armes  les  plus  impor- 
Lntes  que  possedent  les  detaillants  de  chaussures 
\i  Canada. 

Je  dois  vous  feliciter  sur  le  titre  que  vous  avez 
pnne  a  votre  association:  Association  Nationale 
janadienne  des  Detaillants  de  Chaussures.  Si  ja- 
jais  il  y  a  eu  une  epoque  dans  l'histoire  de  ce  beau 
lys  ou  nous  vivons,  ou  nous  avons  du  avoir  la 
*ande  idee  de  nous  unir  et  de  travailler  ensemble 
un  Ocean  a  l'autre,  c'est  bien  aujourd'hui. 

Voulez-vous  me  permettre,  avant  d'aborder 
I  question  inportante  du  cuir,  de  vous  dire  une 
jot  ou  deux  sur  d'autres  sujets.  Vous  avez  tous 
a  l'experience  dans  la  vente  des  chaussures  et 
pus  en  connaissez  plus  long  que  moi  sur  ce  sujet, 
ais  j'ai  aussi  acquis  quelque  experience  par  suite 
p  mes  observations  et  par  quelques  petites  cho- 
ps que  j'ai  ete  donne  de  voir  pendant  les  nombreu- 
l;s  annees  ou  je  me  suis  occupe  de  ce  commerce. 
jes  conditions  different  suivant  les  sections,  ce 
lii  fait  d'un  cote  ne  reussit  pas  d'un  autre.  Aussi, 
|i  vendeur  pour  etre  a  la  hauteur  de  la  situation 
I  obtenir  les  meilleurs  resultats  doit-il  posseder 
he  grande  dose  de  reflexion,  de  perseverance  et 
e  bon  sens.  Un  style  de  chaussures  peut  plaire 
ms  un  endroit  et  ne  pas  convenir  dans  l'autre. 
fitte  question  s'est  fait  beaucoup  moins  sentir 
Bttdant  ces  deux  ou  trois  dernieres  annees,  parce 
|i'il  semble  qu'il  n'y  ait  eu  nulle  part  un  style  qui 
bnvenait.  En  outre  j'espere  que  personne  ne  con- 
!stera  que  nous  avons  tout  avantage  a  etre  en 
I'.pport  avec  toutes  les  classes.  Vous  avez  le  point 
i  vue  de  tous  ceux  que  vous  approchez  et  les  con- 
iissances  que  vous  acquerez  en  rencontrant  les 
fferents  types  d'hommes  et  de  femmes  et  en  en- 
ndant  leurs  discussions  ne  peuvent  manquer  de 
)us  etre  utiles.    Vous  vous  rappelerez  qu'Abraham 


Lincoln,  dans  sa  jeunesse,  etait  commis  dans  un 
petit  magasin  de  campagne  ou  les  gens  du  voisi- 
nage  venaient  discuter  les  affaires  de  la  na- 
tion. On  dit  que  c'est  en  ecoutant  les  discussions 
qui  avaient  lieu  dans  ce  petit  magasin  de  campa- 
gne et  en  y  prenant  part  qu'il  acquit  l'energie  qu'il 
ne  cessa  de  deployer  plus  tard  et  qui  lui  permit  de 
mener  si  habilement  les  affaires  de  la  nation. 

Parmi  ces  avantages  il  faut  considerer  l'occa- 
sion  que  vous  pouvez  avoir  de  rencontrer  des  hom- 
ines et  d'entrer  en  relations  avec  des  confreres,  et 
ceci,  a  mon  avis,  est  un  grand  avantage.  Outre  ce- 
la,  vous  entendez  l'opinion  des  gens  de  tout  le  pays 
sur  le  sujet  qui  vous  interesse  le  plus.  Vous  ne 
pouvez  manquer  d'en  tirer  profit  et  je  suis  sur  que 
vous  rapporterez  ces  suggestions  chez  vous  et  que 
vcus  les  appliquerez  a  votre  propre  commerce. 
Dans  nos  jours  de  vie  fievreuse,  nous  oublious  un 
des  plus  importants  facteurs  de  la  vie,  qui  est 
1 'amine.  !e  :-uis  certain  que  !es  amities  que  vous 
vous  crcpri?s  duns  de  idles  rencontres  vous  seront 
ties  utile*]  il\i03  lis  iuinees  a  venir  et  ces  amities 
vous  ne  les  amioz  jamais  aiquises  autrement.  Nous 
ne  dfcvoua  pas  oublirr  dan.-  r^s  jours  d'activite  fie- 
M'euse,  qu'en  sonjme  1  argent  n'est  pas  tout,  mais 
je  era  ins  bien  que  la  lonre  vieille  facon  de  vivre 
d'il  y  a  ouelqucs  annees  n-  tende  a  disparaitre  a 
votie  grand   d^savan'wge   A  au  mien. 

I'n  mot  ou  deux  maintenant  sur  le  sujet  que 
je  dois  discuter  avec  vous,  je  veux  parler  de  la  si- 
tuation du  niarche  du  cuir. 

Nous  avons  deux  manufactures,  une  a  King- 
ston, Ontario,  ou  nous  manufacturons  les  cuirs  de 
toutes  sortes,  l'autre  a  Newmarket,  a  180  milles 
de  distance.  J'ai  mes  fils  dans  ces  deux  usines  qui 
ne  forment  qu'une  seule  et  meme  entreprise,  mais 
a  Newmarket  nous  ne  manufacturons  que  les 
peaux  de  veau.  Apres  enquete,  et  nous  avons  fait 
une  enquete  approfondie  avant  de  le  declarer  dans 
les  journaux  ou  nous  annongons,  nous  avons  trou- 
ve  que  nous  possedions  a  Newmarket  la  plus  gran- 
de tannerie  specialisee  dans  les  peaux  de  veau  qui 
existe  dans  l'Empire  britannique. 

Je  ne  sais  trop  comment  traiter  cette  situation 
des  cuirs.  Vous  connaissez  fort  bien  quel  etait 
l'etat  de  choses  quand  la  guerre  a  eclate.  Depuis  la 
declaration  de  guerre  jusqu'a  l'armistice  nous 
avons  eu  des  conditions  variees.  Pour  ce  qui  est 
des  prix,  la  tendance  generale  a  ete  une  tres  forte 
augmentation    pour  toutes    les  sortes    de  matiere 
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premiere.  A  la  signature  de  l'armistice  les  peaux 
brutes,  je  dis  les  peaux  brutes  et  non  les  peaux  de 
veau,  atteignirent  plus  que  le  double  de  leur  prix 
d'avant  guerre.  De  plus,  le  cuir  valait  a  peu  pres 
trois  fois  son  prix  a  la  signature  de  l'armistice. 
Les  matieres  premieres  qui  entrent  dans  la  manu- 
facture du  cuir,  telles  que  les  acides,  les  produits 
chimiques  de  toute  sorte,  etaient  augmentes  de 
300  a  400%  sur  les  prix  d'avant-guerre.  En  fait,  il 
etait  presque  impossible  de  se  procurer  les  articles 
necessaires  pour  produire  du  cuir  de  premiere  qua- 
lite.  Ceci  etait  du  a  ce  que  pendant  la  guerre  il  y 
avait  des  embargos  dans  le  monde  entier.  Le  nion- 
de  s'isolait  lui-meme.  Les  troupeaux  out  ete  re- 
duits  des  le  debut  de  la  guerre  et  meme  avant  la 
declaration  de  guerre  toutes  les  matieres  premie- 
res, peaux  brutes  et  autres  etaient  devenues  tres 
rares.  L'approvisionnement  du  monde  n'etait  pas 
comparable  avec  la  demande  de  produits  manufac- 
tures, mais  a  la  fin  de  la  guerre,  d'apres  l'estima- 
tion  d'une  personne  des  plus  autorisees,  nous  avons 
trouve  une  diminution  d'environ  17  a  18  millions 
de  tetes  de  be  tail. 

Pour  ajouter  encore  a  nos  difficultes,  nous 
n'avons  pas  seulement  des  prix  eleves  pour  les  ma- 
tieres premieres  et  des  difficultes  inouies  pour  nous 
les  procurer,  mais  encore  nous  avons  une  tres 
grande  demande  de  cuirs,  et  apres  tout  ce  qui  a  ete 
dit  et  fait,  le  cuir  manque.  Dans  le  monde  entier, 
la  matiere  premiere  est  rare  et  quoi  que  nous  fas- 
sions  pour  y  remedier  par  des  legislations  tempo- 
raires,  il  y  a  une  chose  qui  finalement  regie  tout, 
dans  votre  commerce,  dans  le  mien  et  dans  tous 
ceux  du  pays,  et  cette  chose,  c'est  la  loi  de  l'offre 
et  de  la  demande.  Vous  ne  pouvez  rien  y  changer. 
C'est  une  des  vieilles  lois  et  elle  est  aussi  vraie  au- 
jourd'hui  qu'elle  l'etait  autrefois.  Vous  pouvez 
pendant  un  certain  temps  faire  quelque  chose, 
comme  Font  fait  les  Etats-Unis  en  fixant  un  prix 
pour  les  peaux  brutes  et  peaux  travaillees  pendant 
la  periode  de  guerre  et  en  controlant  ce  prix  (je  me 
propose  de  revenir  sur  cette  question),  mais  ce 
n'etait  que  temporaire,  ce  n'etait  pas  une  situation 
mondiale. 

Je  crois  que  la  plupart  d'entre  nous  pensaient 
qu'apres  la  signature  de  l'armistice  nous  verrions 
une  diminution  graduelle  des  prix,  mais  que  voyons- 
nous?  Les  prix  sont  plus  eleves  maintenant  qu'ils 
ne  l'etaient  a  la  signature  de  l'armistice;  la  diffi- 
culte  pour  se  procurer  les  peaux  est  phis  grande 
qu'elle  ne  l'etait  auparavant  et  la  demande  enorme 
de  cuir  pour  la  consommation  domestique  et  pour 
l'exportation  est  plus  grande  que' pendant  toute  la 
duree  de  la  guerre.  Le  cuir  est  beaucoup  plus  cher 
de  sorte  que,  d'une  facon  generate,  la  situation,  en 
ce  qui  concerne  le  cuir  de  flanc,  est  telle  que  je 
vous  l'ai  decrite. 

Les  peaux  de  veau  brutes,  au  moment  de  la 


s.'gnature  de  l'armistice,  valaient  un  peu  plus  du 
double  du  prix  qu'elles  atteignaient  a  la  declaration 
de  la  guerre,  mais,  le  croiriez-vous,  messieurs,  au- 
jourd'hui  ou  plus  exactement  hier,  on  demandait  a 
New-York  $1.10  pour  des  peaux  vertes  de  veau. 
Voici  maintenant  une  situation  qui  est  effrayante. 
J'ai  ecrit  a  quelques-uns  de  nos  clients  qui  deman- 
daient  des  prix  pour  la  saison  prochaine.  Je  leur  ai 
dit  que  nous  etions  desempares,  et  que  nous  ne  sa- 
vions  quoi  leur  dire.  II  est  certain  qu'il  faut  que 
nous  demandions  les  prix  que  nous  faisons  si  nous 
voulons  realiser  un  benefice  raisonnable.  C'est  la. 
un  point  qui  a  ete  oublie  par  beaucoup  de  gens 
pendant  l'enquete  sur  la  cherte  de  la  vie.  Les  prin- 
cipaux  manufacturiers  ont  passe  leur  vie  dans  l'in- 
teret  de  leurs  usines,  en  y  installant  des  machines 
modernes,  en  reduisant  le  cout  de  la  fabrication  et 
en  cela  nous  sommes  des  bienfaiteurs  publics, 
parce  que  si  personne  ne  l'avait  fait,  nous  serions 
obliges  de  payer  aujourd'hui  deux  fois  plus  que 
nous  payons  pour  les  articles  manufactures.  C'est 
a  1'esprit  industrieux  de  la  part  de  nos  hommes 
eminents  dans  les  principales  branches  de  l'indus- 
trie,  comme  je  l'ai  indique,  que  nous  devons  la  si- 
tuation oil  nous  sommes  et  la  reputation  dont  nous 
avons  joui  universellement  durant  la  guerre. 

La  production  normale  de  nos  usines  est  d'en- 
viron 300,000  peaux  et  nous  en  produisons  aujour- 
d'hui encore  plus  que  jamais.  Depuis  la  signature 
de  l'armistice  le  prix  de  ces  peaux  a  atteint  $5.00 
chaque.  Pensez-y  un  peu,  messieurs.  Si  vous  avez 
a  diriger  un  commerce  qui  emploie  une  matiere 
premiere  aussi  chere,  est-il  deraisonnable  de  dire 
que  vous  devez  avoir  plus  qu'une  marge  ordinaire 
de  benefice,  car  en  cas  de  baisse  ou  irions-nous? 
Telle  est  la  situation.  Supposez  que  durant  la  nuit 
les  peaux  baissent  a  $4.00  la  piece,  vous  pouvez  cal- 
culer  et  voir  ce  que  cela  signifierait  pour  nous. 
Vous  aurez  alors  le  prix  que  nous  payions  a  la  si- 
gnature de  l'armistice  et  qui  etait  le  double  du  prix 
que  nous  payions  avant  la  guerre.  Je  vou^  signale 
ce  fait  pour  vous  montrer  la  situation  telle  qu'elle 
est  aujourd'hui. 

Les  fabricants  de  chaussures,  vos  bons  amis  et 
les  notres,  car  sans  leur  efforts  nous  serions  tous 
dans  de  bien  mauvaises  conditions  —  les  fabricants 
de  chaussures  viennent  a  nous  et  aux  autres  tan- 
neurs  et  disent:   "Nous  allons  bientot  commencer 
a  marquer  les  chaussures  de  la  saison  prochaine". 
Et  ils  comptent  placer    les  commandes    pour  une 
periode  de  trois  ou  quatre  mois  d'avance  aux  prix 
actuels.     Nous  avons  partage  avec  les  marchands 
de  chaussures  tout  le  temps  et  il  n'y  a  pas  de  doute  i 
qu'il  a  fait  de  meme  avec  vous.     Le  fabricant  c 
chaussures  va  voir  le  detaillant  et  ils  ont  besoin  de 
connaitre  les  prix  deux  ou  trois  mois  a  l'avance. 
C'est  ce  qui,  je  pense,  rend  encore  la  situation  pire  j 
aujourd'hui.    Ils  viennent  nous  trouver  et  nous  de- 
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mandent  de  leur  vendre  des  marchandises,  mais 
comment  pouvons-nous  fixer  les  prix?  Nous  leur 
disons:  Ne  vendez  pas  une  chaussure  pour  laquelle 
vous  n'avez  pas  encore  achete  le  cuir.  Nous  leur 
avons  dit  cela  depuis  4  ans  et  je  pense  que  peut- 
etre  quelques  fabricants  nous  en  remercieront  au- 
jourd'hui.  Nous  ne  vendons  jamais  un  article  brut 
que  nous  n'avons  pas,  ou  plutot  nous  ne  vendons 
jamais  un  cuir  pour  lequel  nous  n'avons  pas  achete 
la  matiere  brute.  Vous  pouvez  facilement  vous 
rendre  compte  dans  quelle  position  dangereuse 
nous  nous  mettrions  si  nous  acceptions  tous  les 
ordres  que  nous  pouvons  avoir  trois  et  quatre  mois 
a  l'avance» 

Je  crois  que  je  me  suis  mis  a  dos  un  de  nos 
clients  qui  m'a  telephone  hier  pour  me  demander 
des  prix  pour  le  printemps  prochain.  Naturelle- 
ment,  je  n'ai  pu  les  lui  donner,  et  il  n'a  pas  aime 
ma  reponse. 

Presque  chaque  jour  il  y  a  une  augmentation 
dans  le  prix  des  produits  bruts.  Je  ne  dis  pas  que 
ce  ne  soit  un  crime  et  que  ce  ne  soit  pas  injuste, 
mais  c'est  ainsi  et  les  tanneurs,  les  fabricants  et 
lies  detaillants,  a  mon  avis,  doivent  travailler  en- 
semble de  leur  mieux  pour  passer  au  travers  de 
cette  periode  extraordinaire,  sans  essayer  de  faire 
plus  qu'un  profit  raisonnable  pour  eux-memes  et 
en  donnant  au  public  et  a  leurs  concitoyens  le 
[meilleur  service  possible. 

Voila  la  politique  que  je  suggererais  et  je  suis 
heureux  de  me  rencontrer  avec  les  detaillants  de 
Ichaussures  du  Canada  pour  leur  expliquer  la  si- 
tuation au  point  de  vue  des  tanneurs. 

Le  cuir  va  monter,  messieurs.  Je  suis  peine 
de  le  dire.  Cela  me  peine  plus  que  personne.  C'est 
pes  malheureux,  mais  etant  donne  les  prix  de  la 
pnatiere  brute,  il  faut  qu'il  monte. 

Je  vous  dirai,  cependant,  que  mes  fils  et  moi 
nous  sommes  d'accord  pour  croire  qu'un  jour  vien- 
pra  ou  le  cuir  devra  baisser.  Les  prix  ne  peuvent 
fester  au  point  ou  ils  sont,  mais  quand  cela  vien- 
dra-t-il?  Nous  avons  discute  la  question  et  si  nous 
n'avions  pense  qua  nous-memes,  sans  songer  aux 
interets  des  marchands,  nous  aurions  cesse  d'ache- 
ter  la  matiere  brute  et  nous  aurions  simplement 
t ermine  ce  que  nous  avions  en  mains.  D'ici  a  la 
fin  de  l'annee  nous  aurions  liquide  probablement 
Itout  ce  qui  nous  reste  et  nous  aurions  ferme  1'usine 
(pendant  un  an.  Et  je  ne  suis  pas  certain  que  nous 
h'aurions  pas  eu  de  l'argent  en  poche.  Mais  nous 
be  pouvons  pas  faire  cela,  messieurs,  le  fabricant  a 
besoin  de  cuir,  et  vous  avez  besoin  de  chaussures. 
Et  ce  qui  m'intrigue,  c'est  que  les  demandes  pour 
les  chaussures  n'ont  jamais  ete  aussi  grandes 
qu'aujourd'hui. 

Cette  question  est  epuisee.  Maintenant,  mes- 
sieurs, il  y  a  autre  chose.  Supposons  que  nous  cou- 
rions  le  risque,  nous  ne  pouvons  manquer  de  faire 
de  profits  si  la  hausse  continue,  et  supposons  qu'a 


la  fin  de  l'annee  vous  montriez  un  benefice  parce 
que  a  cause  de  la  hausse  et  pas  pour  d'autre  motif, 
vous  avez  pris  un  benefice  de  $3.00  a  $4.00  sur  le 
materiel  brut.  Si,  a  la  fin  de  l'annee,  votre  bene- 
fice depasse  quelque  peu  la  normale,  pourquoi  nos 
bons  amis  du  gouvernement,  qui  sont  pousses  par 
l'Association  des  fermiers  de  l'Ouest  et  par  les  in- 
terets des  ouvriers,  vont-ils  se  plaindre  de  la  cherte 
de  la  vie?  Si  vous  analysez  cette  question,  vous 
verrez  que  75%  des  articles  incrimines  sont  vendus 
par  le  fermier.  Toutes  les  peaux  sont  achetees  au 
fermier,  la  peau  de  veau  est  egalement  produite  par 
le  fermier.  Je  ne  crois  pas  exagerer  en  disant  que 
76  o  des  articles  qui  rentrent  dans  le  prix  Sieve  de 
la  vie  viertrtent  du  fermier.  Le  Gouvernement  dit 
qu'il  veut  voir  ce  que  nous  avons  fait  ici  et  les  jour- 
naux  envoyent  leurs  representants.  Si  c'est  a  Ot- 
tawa que  le  comite  est  en  session,  ils  y  envoyent 
leurs  reporters  et  ce  sont  de  bons  garcons,  je  le 
sais.  J'ai  ete  dans  la  vie  publique  pendant  de  noni- 
breuses  annees  et  je  sais  comment  les  reporters 
traitent  les  homines  politiques.  Ces  jeunes  gens  ne 
comprennent  pas,  ils  n'ont  pas  eu  d'entrainement 
commercial.  II  faut  vraiment  un  homme  ayant  un 
entrainement  commercial  pour  pouvoir  exposer 
une  situation  de  ce  genre  a  un  pays  de  facon  a  ce 
que  le  peuple  puisse  la  comprendre.  A  quelques- 
unes  de  ces  enquetes.  les  homines  qui  se  trouvaient 
la  furent  presque  considered  comme  des  profiteurs 
et  juste  bons  a  etre  jetes  en  prison,  et  si  un  repor- 
ter avait  pu  avoir  une  sentence  dont  on  a  parte  et 
en  faire  un  gros  titre  dans  son  journal,  cela  aurait 
ete  une  grosse  affaire. 

Je  parlais  dernierement  avec  le  proprietaire 
(run  de  nos  principaux  journaux  de  Toronto,  et 
nous  examinions  ensemble  la  situation.  Je  lui  de- 
mandais:  Que  feriez-vous?  Si  le  Gouvernement 
nous  demande  de  cesser  a  fabriquer  du  cuir.  nous 
cesserons,  mais  si  nous  devons  continuer  a  satis- 
faire  la  demande  pendant  que  le  marche  est  en 
hausse,  il  faut  que  nous  fassions  un  peu  de  bene- 
fices, parce  que  nous  allons  perdre  enorm6men1 
lors  de  la  baisse. 

Avant  la  guerre,  je  crois  que  tons  les  S  ou  10 
ans  les  prix  montaient  plus  qu'a  1'ordinaire,  mais 
nous  comptions  toujours  que  quelque  profit  addi- 
tionnel  que  nous  faisions  il  serait  toujours  absorbe 
l'annee  ou  les  prix  baisseraient,  car  tres  souvent 
nous  n'aurions  rien  fait.  En  calculant  sur  les  deux 
annees,  nous  arrivions  a  avoir  un  benefice  moyen 
raisonnable.  Maintenant,  si  Ton  nous  impose  des 
taxes  lorsque  nous  avons  un  peu  plus  que  le  bene- 
fice moyen  lorsque  le  marche  monte,  vous  pouvez 
voir  ou  nous  irons  quand  la  baisse  viendra. 

Puis-je  dire  un  mot  sur  la  question  des  con- 
trats?  Voulez-vous,  messieurs,  m'ecouter  avec 
soin,  car  les  contrats  doivent  toujours  etre  pour 
vous  la  parole  sacree.  Si  nous  traitons  une  affaire 
quelconque  et  que  nous  la  signons,  nous  devons 
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tons  l'executer,  tel  est  mon  avis.  C'est  pour  cette 
raison  que  les  homines  d'affaires  britanniques  pen- 
dant le  siecle  dernier  out  eu  une  reputation  dans  le 
monde  entier,  parce  qu'on  pouvait  se  tier  a  eux. 
Nous  venous  de  terminer  la  plus  grande  guerre  de 
l'histoire  qui  a  ete  causee  parce  qu'une  nation  n'a 
pas  voulu  tenir  ses  engagements.  Dans  notre  com- 
merce, la  tannerie,  les  fabricants  de  chaussures  ne 
pourraient  pas  faire  d'affaires  si  nous  ne  voulions 
pas  prendre  de  contrats  leur  assurant  leur  fourni- 
ture  pour  deux  ou  trois  mois.  lis  ne  pourraient  pas 
sortir  et  vendre  independamment  ou  plutot  intelli- 
gemment.  C'est  plus  difficile  de  faire  cela,  mais 
nous  devons  le  faire. 

Un  fabricant  de  chaussures  est  responsable  en 
ce  qui  concerne  les  contrats.  Quand  nous  faisons 
un  contrat  avec  lui  nous  devons  tenir  nos  engage- 
ments et  lui  doit  tenir  les  siens.  Quand  les  prix 
baissent,  il  ne  doit  pas  chercher  a  se  debarrasser 
de  son  contrat,  il  ne  doit  pas  dire  qu'il  n'est  plus 
bon  quand  il  sait  qu'il  a  toujours  la  meme  valeur. 
Je  suis  certain  qu'il  ne  le  fera  pas,  car  c'est  le  seul 
moyen  qui  nous  permet  a  nous  et  aux  autres  fa- 
bricants de  cuirs,  de  continuer  a  faire  des  contrats. 

J'arrive  maintenant  a  vous.  Nous  avons  parle 
du  tanneur  et  du  fabricant  de  chaussures,  nous  ar- 
rivons  maintenant  au  detaillant.  Le  fabricant  de 
chaussures  vous  vend,  il  prend  vos  ordres  plusieurs 
mois  a  l'avance  a  certains  prix  bases  sur  le  prix 
auquel  il  a  achete  le  materiel  chez  nous.  II  faut 
qu'il  paye  ce  cuir  un  certain  prix  et  qu'il  coure  les 
chances  du  marche,  si  le  marche  baisse,  il  baissera. 
Vous  pourrez  probablement  avoir  des  contrats  de- 
favorables  tout  comme  les  fabricants  de  chaussu- 
res, mais  je  suis  sur  que  chacun  d'entre  vous  exe- 
cutera  son  contrat  avec  les  fabricants  de  chaussu- 
res tel  qu'il  l'a  signe  avec  eux.  Si  nous  supprimons 
le  caractere  sacre  du  contrat,  nous  ne  pouvons 
faire  d'affaires,  messieurs. 

Un  autre  point  a  faire  ressortir,  c'est  que  les 
transports  ont  augmente  de  60%.  Je  vais  vous  dire 
quelque  chose,  qui  peut  ne  pas  etre  populaire,  mais 
je  ne  me  pre<3ente  pas  au  Parlement,  et  je  peux 
vous  dire  la  verite  telle  que  je  la  concois.  Les  taux 
de  transport  ont  augmente  d'environ  60%  dans  les 
derniers  douze  mois.  Ceci  est  arrive  immediate- 
ment  apres  que  le  Gouvernement  americain  a  pris 
la  direction  des  chemins  de  fer  des  Etats-Unis  et  je 
dois  vous  dire  que  personnellement,  et  j'ai  une  lon- 
gue  experience  de  30  ans  dans  la  vie  politique,  et 
il  y  a  juste  50  ans  que  j'ai  commence  a  apprendre 
mon  metier,  je  dois  vous  dire  que  je  suis  l'un  de 
ceux  qui  sont  opposes  a  l'achat  et  aji  controle  des 
chemins  de  fer  par  le  gouvernement.  La  difficulte 
est  que  les  journaux  se  sont  empare  de  la  question, 
lis  ont  adopte  cette  maniere  de  voir  et  n'ont  pas,  a 
mon  avis,  discute  les  merites  de  la  question.  Apres 
que  les  Etats-Unis  eussent  pris  le  controle  de  leurs 
chemins  de  fer,  les  taux  de  transport  de  marchan- 
dises  ont  augmente  de  60%,  le  prix  des  passages  a 


augmente  d'environ  50%,.  Je  suis  alle  a  Boston,  a 
New- York  et  differentes  autres  grandes  villes  oil 
m'appelaient  mes  affaires  en  Janvier  et  en  mars  et 
j'ai  cause  avec  de  nombreux  hommes  d'affaires  et 
je  n'en  ai  jamais  rencontre  un  qui  ne  fut  pas  op- 
pose au  controle  des  chemins  de  fer  par  le  Gou- 
vernement. Rendez-les,  disent-ils,  aux  compagnies 
privees  sous  un  controle  convenable  pour  nous.  J'ai 
constate  qu'on  avait  nationalise  les  lignes  telegra- 
phiques  aux  Etats,  mais  il  y  eut  bientot  un  tel  me- 
lange qu'on  en  est  revenu  graduellement  a  l'ancien 
systeme  sous  la  surveillance  du  Gouvernement. 

Tout  est  a  la  hausse  depuis  l'armistice.  II  n'y 
a  pas  une  branche  de  notre  commerce  ou  nos  de- 
penses  n'aient  pas  augmente.  II  est  a  esperer  que 
ceci  ait  une  fin. 

Comme  conclusion,  laissez-moi  vous  dire  que 
nous  devons  tous  travailler  de  concert.  Nous  avons 
des  points  de  vue  differents  et  des  opinions  diffe- 
rentes, il  faut  simplement  que  nous  montrions  que 
nous  sommes  des  Canadiens  bien  eveilles  et  que 
nous  pensons  a  quelque  chose.  II  y  a  encore  quel- 
que chose  de  plus.  Nous  ne  travaillons  plus  comme 
nous  en  avions  l'habitude,  peu  de  nous  le  font. 
J'avais  l'habitude  de  travailler  de  10  a  12  heures 
par  jour  et  je  travailde  maintenant  de  10  a  12  heu- 
res par  jour,  excepte  quand  je  puis  avoir  un  conge. 
Nous  arrivons  a  une  epoque  ou  le  monde  cherche 
a  ne  travailler  que  six  ou  huit  heures  par  jour. 
Messieurs,  j'ai  travaille  comme  ouvrier  et  comme 
commercant  avec  les  difficultes  des  deux  emplois 
et  je  tiens  a  voir  1'ouvrier  obtenir  tout  ce  que  a 
quoi  il  a  droit.  Je  suis  tout  dispose  a  le  lui  donner. 
A  mon  avis,  cependant,  jamais  un  homme  n'arri- 
vera  a  se  distinguer  ni  a  obtenir  un  succes  dans  sa 
vie,  dans  quelque  branche  que  ce  soit,  que  ce  soit 
un  avocat,  un  docteur,  un  instituteur  ou  un  com- 
mercant de  n'importe  quelle  sorte,  il  n'arrivera  ja- 
mais au  faite  de  sa  profession  avec  huit  heures  de 
travail  par  jour,  et  cela  ne  se  peut  pas.  Messieurs, 
ce  qu'il  faut  pour  nous  permettre  de  traverser  l'e- 
poque  la  plus  critique  que  nous  ayons  jamais  eu  et 
qui  comprendra  les  cinq  ou  dix  annees  a  venir,  c'est 
le  travail,  l'economie.  Nous  devons  tous  faire  notre 
part  de  travail  et  aider  au  developpement  des  res- 
sources  de  ce  pays  au  lieu  d'en  arreter  la  produc- 
tion comme  nous  le  faisons  dans  une  certaine  me- 
sure.  Nous  perdons  actuellement  des  millions  de 
dollars  dans  tout  le  Dominion  du  Canada,  par  suite 
de  l'arret  de  la  production.  Nous  devons  faire  no- 
tre part  pour  la  prosperity  de  ce  pays.  Je  dois  vous 
dire  qu'il  y  a  en  Canada  aujourd'hui  plus  de  jeunes 
gens  ruines  pour  n'avoir  pas  travaille  assez  qu'il 
n'y  en  a  qui  travaillent  trop. 

Je  vous  remercie  encore  une  fois,  messieurs, 
de  votre  amabilite  pour  m'avoir  invite  a  venir  par- 
mi  vous  et  je  souhaite  que  l'association  que  vous 
formez  actuellement  se  developpe  et  obtienne  un 
grand  succes. 
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Resolutions  passees  par  1'Association  Nationale  des  Detailiants 

de  Chaussures  du  Canada  a  la  Convention 

tenue  le  22  juillet  1919 


RESOLU  que  cett9  association  condamne  hau- 
tement  les  declarations  irresponsables,  injustifiees 
et  inexactes  parues  dans  toute  la  presse  de  ce  pays 
au  sujet  des  prix  et  des  benefices  des  detailiants,  et 
qu'elle  desire  attirer  l'attention  sur  le  fait  que  les 
detailiants  de  chaussures  ne  sont  pas  responsables 
de  la  hausse  importante  du  prix  des  matieres  pre- 
mieres et  de  la  main-d'oeuvre  qui  ont  ete  cause  de 
l'augmentation  du  prix  de  revient  initial  des  chaus- 
sures pas  plus  qu'ils  ne  sont  responsables  de  l'aug- 
mentation generate  des  loyers,  des  salaires  et  du 
cout  de  la  vie,  qui  s'est  developpee  avec  la  guerre, 
ni  des  changements  en  general  dans  les  conditions 
economiques  ou  autres. 

Et  que  le  comite  executif  aussi  bien  que  cha- 
cun  des  membres  en  particulier  dans  leurs  localites 
respectives  soient  pries  de  prendre  les  moyens  pour 
rectifier  et  detruire  ces  calomnies  injustes  qui  af- 
fectent  le  commerce  des  chaussures  en  detail  du 
Canada. 

ATTENDU  qu'il  y  a  naturellement  line  ten- 
dance croissante  en  raison  de  la  rarete  et  du  prix 
eleve  des  matieres  premieres,  a  reviser  les  styles 
des  chaussures  comprenant  des  changements  dans 
les  lignes  courantes  ou  de  fantaisie. 

ET  ATTENDU  que  c'est  sur  le  detaillant  de 
chaussures  que  repose  le  plus  lourdement  la  res- 
ponsabilite  et  le  risque  de  perte  dans  la  vente  des 
produits  manufactures  de  ce  pays. 

RESOLU  que  le  comite  executif  soit  autorise 
a  discuter  avec  le  Conseil  des  Tanneurs  et  1'Asso- 
ciation des  Fabricants  de  chaussures  la  question  de 
cooperation  dans  ce  sens  et  sur  d'autres  sujets  d'in- 
teret  vital  pour  toutes  les  branches  du  commerce. 

RESOLU  qu'il  faut  faire  comprendre  au  com-' 
merce  de  detail  la  necessite  de  se  rendre  compte 
aujourd'hui  du  danger  d'acheter  a  l'exces  et  d'ac- 
tiver  ainsi  la  tendance  a  continuer  la  hausse  des 
prix  du  cuir  et  des  chaussures. 

RESOLU  que  cette  association  reclame  un 
mois  additionnel  pour  le  placement  des  ordres  de 
caoutchoucs  et  d'articles  de  tennis  et  qu'une  copie 
de  cette  resolution  soit  envoyee  aux  fabricants  et 
negociants  en  gros  de  caoutchouc  du  Canada. 

RESOLU  que  cette  association  reconnait  l'uti- 
lite  de  s'affilier  avec  1'Association  des  marchands 
detailiants  du  Canada. 

RESOLU  que  cette  association  condamne  se- 
verement  la  vente  au  detail  par  les  fabricants  ou 
les  commercants  de  gros  et  que  le  comite  executif 
soit  prie  de  prendre  tels  moyens  qu'il  jugera  utiles 
pour  proteger  nos  membres  contre  cette  pratique 
nefaste  et  des  plus  injustes. 

RESOLU  que  1'Association  canadienne  des  fa- 


bricants de  chaussures  soit  informee  de  l'impor- 
tance  de  faire  des  expeditions  de  lignes  completes, 
partieulierement  pour  des  commandes  comprenant 
plus  qu'une  largeur  et  que  les  complements  de 
commandes  lorsqu'ils  sont  expedies  en  retard,  soient 
envoyes  en  port  paye. 

RESOLU  qu'une  requete  soit  envoyee  a  1'As- 
sociation canadienne  des  fabricants  de  chaussures 
de  ne  pas  perdre  de  vue  les  besoins  du  marche  do- 
mestique  avant  d'entreprendre  le  commerce  d'ex- 
portation.  Resolu  de  plus  qu'ils  soient  impregnes 
de  l'importance  de  terminer  en  temps  l'expedition 
des  commandes  et  d'aider  ainsi  le  renouvellement 
des  stocks  du  detail,  car  cela  a  ime  grande  impor- 
tance sur  les  pertes  faites  par  les  detailiants,  qui  se 
repercute  ensuite  sur  les  fabricants. 

RESOLU  que  cette  association  etudie  la  ques- 
tion de  faire  payer  les  cartons  et  les  caisses  em- 
ployes pour  l'expedition  des  marchandises  et  que 
les  fabricants  de  chaussures  soient  pries  de  com- 
prendre ces  frais  dans  le  prix  d 'achat  des  mar- 
chandises. 

RESOLU  que  cette  association  approuve  l'uni- 
formisation  de  tous  les  cartons  a  chaussures  et  que 
le  Comite  executif  soit  charge  de  discuter  plus  ara- 
plement  cette  question  avec  1'Association  cana- 
dienne des  Fabricants  de  chaussures. 

RESOLU  que  des  compliments  fraternels 
soient  envoyes  a  1'Association  Nationale  des  de- 
tailiants de  chaussures  des  Etats-Unis  ainsi  qu'une 
approbation  pour  le  travail  qu'elle  a  accompli  pour 
Te  commerce  des  chaussures  en  detail  en  general. 

RESOLU  que  les  remerciements  de  cette  asso- 
ciation soient  adresses  aux  orateurs  qui  ont  fait  de 
s:  interessantes  conferences  et  aux  journaux  qui 
ont  fait  du  programme  de  la  Convention  un  des 
meilleurs  qui  aient  jamais  ete  offerts  a  n'importe 
]uel  homme  d'affaires. 

RESOLU  que  les  remerciements  de  l'associa- 
tion  soient  formellement  adresses  au  commerce  de 
chaussure  en  gros  et  aux  industries  alliees  pour 
leur  genereuse  et  cordiale  hospitalite  qui  a  fait  de 
la  Convention  un  succes  aussi  prononce  aussi  bien 
au  point  de  vue  social  qu'au  point  de  vue  com- 
mercial. 

RESOLU  que  les  remerciements  de  cette  as- 
sociation soient  adresses  au  Commerce  de  detail 
de  Toronto  et  specialement  au  Comite  de  l'exposi- 
tion  pour  la  preparation  du  pVogramme  et  l'execu- 
tion  de  son  plan  pour  faire  une  convention  des 
mieux  reussies. 

RESOLU  que  les  remerciements  de  1'Associa- 
tion soient  etendus  a  la  presse  pour  sa  courtoisie 
en  faisant  connaitre  la  Convention  et  ses  attrac- 
tions. 
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LES  OFFiCIERS  DE   L'ASSOCIATION   DES  MAR- 
CHANDS-DETAILLANTS   DE   CHAUSSURES. 


Les  officiers  elus  pour  l'an  prochain,  a  la  con- 
vention de  l'Association  Nationale  des  Marchands- 
Detaillaiits  de  Chaussures  du  Canada,  sont:  presi- 
dent, M.  Warren  T.  Fegan,  Toronto;  vice-presidents, 
MM.  R.  E.  LeSueur,  de  Sarnia,  (Division  d'Onta- 
rio) ;  Geo.  G.  Gales,  de  Montreal,  (Division  de  Que- 
bec); H.  W.  Rising,  de  St.  John,  (Division  Mari- 
time) ;  VV.  R.  Devlin,  de  Winnipeg,  (Division  du  Ma- 
nitoba) ;  James  Goodwin,  de  Vancouver,  (Division 
Ouest).  M.  Ed.  Cook  est  secretaire,  M.  J.  W.  Jupp, 
tresorier,  et  le  comite  executif  est  compose  de 
MM.  E.  A.  Stephens,  Ottawa;  Felix  Forbert,  Lind- 
say; Fred.  Foley,  Bowmanville;  Louis  Adelstein, 
Montreal;  Fred.  J.  Argall,  Trois-Rivieres;  C.  R.  La- 
Salle,  Montreal;  W.  L.  Tuttle,  Halifax;  P.  T.  Hughes, 
Charlottetown;  L.  Higgins,  Moncton;  John  Affleck, 
Winnipeg;  R.  Creelman,  Brandon;  M.  Johnston, 
Moose  Jaw;  W.  Marshall,  Moose  Jaw;  J.  C.  Moreau, 
Edmonton;  M.  Hood,  Calgary;  James  Gordon,  Van- 
couver; H.  C.  Wilson,  Vancouver,  et  James  Mayner, 
Victoria. 


LE    SECOND    PIQUE-NIQUE    DE    LA   COLUMBUS 
RUBBER. 

Le  second  pique-nique  annuel  de  la  Columbus 
Rubber  Co.  of  Montreal,  de  la  Regina  Shoe  Co., 
Ltd.,  et  de  la  Star  Shoe  Co.,  Ltd.,  se  fera  a  Laval- 
trie  le  30  aout  courant.  Un  joli  programme  de 
sports  et  d'amusements  a  ete  prepare  pour  cette 
circonstance  et  assurera  du  bon  temps  a  ceux  qui 
y  prendront  part.  Le  dernier  pique-nique  de  la  Co- 
lumbus Rubber  avait  obtenu  un  gros  succes.  Nul 
doute  que  le  prochain  obtienne  pareille  faveur. 


DESSINSet  ILLUSTRATIONS  de  CHAUSSURES 

M.  Edwin  G.  Clark,  autrefois  de  New-York,  a 
ouvert  un  bureau  dans  la  batisse  du  "Witness",  22 
rue  Craig  Ouest,  Montreal,  ou  il  est  en  mesure 
d'executer  promptement  tout  dessin  et  toutes  illus- 
trations de  chaussures  confies  a  ses  soins.  M.  Clark 
possede  une  grande  experience  dans  l'illustration 
de  la  chaussure,  ayant  ete  au  service  de  quelques- 
uns  des  principaux  manufacturiers  de  chaussures 
des  Etats-Unis. 


M.  Geo.  G.  Gales,  de  Montreal,  a  ete  nomine 
vice-president  de  la  division  de  Quebec  de  la  nou- 
velle  association  canadienne  de  marchands-detail- 
lants  de  chaussures. 


Un  des  plus  beaux  Catalogues  qui  nous  a  ete 
donnes  de  voir  cette  annee  est  sans  contredit  celui 
de  la  Columbus  Rubber  Company  of  Montreal,  Li- 
mited, illustrant  ses  chaussures  "Tipperary"  pour 
la  Saison  1920.  Ce  nouveau  catalogue  qui  sort  de 
chez  l'imprimeur  montre  un  grand  nombre  de  nou- 
veaux  modeles  sur  les  plus  nouvelles  formes  et  cha- 
que  modele  est  un  vendeur  assure. 


L'etalage  attrayant  de  la  maison  Daoust,  Lalonde 
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La  grande  exposition  de  cuir  et  chaussures  de  Kitchener 

Une   grande  affluence   et  de    nombreux   exposants    ont    contribue    au    succes 

grandiose     de    I'exposition. 


Quatre  semaines  avant  l'ouverture  de  i'Exposi- 
ion,  les  organisateurs  etaient  tres  affaires,  com- 
uencant  tot,  finissant  tard,  pour  assurer  le'  succes 
e  l'entreprise  et  les  resultats  ont  ete  plus  grands 
ue  les  plus  optimistes  n'avaient  ose  l'esperer.  La 
temperature  le  jour  de  l'ouverture  n'a  pas  ete  aus- 
i  bonne  qu'on  l'aurait  desire,  mais  tous  les  jours 
luivants  elle  n'aurait  pas  pu  etre  meilleure.  Les 
tands  etaient  bien  installes  dans  l'apres-midi  du 
bur  d'ouverture  et  les  visiteurs  commencerent  a 
jrriver  des  le  premier  jour. 

Mardi  fut  le  jour  des  fabricants  et  il  y  avait  une 
plendide  affluence  de  fabricants.  Le  soir  un  grand 
lanquet  fut  offert  au  "Masonic  Hall"  par  la  com- 
jagnie  "Lang  Tanning  Co.  Ltd.,  de  Kitchener. 
I'orateur  principal  fut  M.  George  C.  H.  Lang, 
yant  a  sa  droite  M.  Gross,  maire  de  la  cite  et  a  sa 
lauche  M.  T.  H.  Rieder.  Parmi  ceux  qui  ont  pris 
l  parole,  citons:  MM.  C.  A.  Ahrens,  M.  Lynch,  de 
i  Regal  Shoe  Co.,  Olivier  Tetrault,  de  la  Tetrault 
hoe  Mfg.  Co.  de  Montreal,  A.  R.  Kaufman,  T.  II. 
lieder,  N.  Davison,  Oscar  Rumple,  J.  Martin,  de 
Waterloo,  L.  O.  Breithaupt,  M.  Milburne,  de  Mont- 
pal,  G.  L.  Jarvis,  de  la  United  Shoe  Machinery  Co., 
.  McDowell,  de  la  International  Supply  Co.,  M. 
lincoln,  ue  la  meme  compagnie,  etc.  .  . 

La  soiree  fut  egayee  par  un  concert  instrumen- 
|U  et  vocal  et  par  le  chant  de  quelques  choeurs  po- 
jlulaires. 

Apres  le  banquet  les  assistants  retournerent  5 
Auditorium  ou  les  stands  furent  de  nouveaux  pas- 
es en  revue. 

Les  exhibits  sont  tous  bien  arranges  dans  des 
stands  de  grandeur  uniforme  et  joliment  decoivs. 
es  employes  en  charge  des  stands  etaient  tous  af- 
kbles  et  prets  aux  affaires  sans  etre  importuns. 
Be  diagramme  montre  la  disposition  des  stands. 
les  Nos  1,  2,  3,  etaient  3  stands  de  grandeur  regu- 
pre  reunis  en  un  seul  et  occupes  par  la  Canadian 
|onsolidated  Felt  Co.  Ltd.,  de  Kitchener.  Cette 
bmpagnie  avait  un  etalage  tres  attrayant  de  ses 
[■tides  qui  comprennent  les  chaussures  Dominion 
elt,  des  pantoufles  Kosy  Korner,  des  chaussures 
m  canevas  Smart  Set  et  d'autres  lignes  encore.  Le 
[and  etait  decore  d'une  facon  tres  attrayante  et 
.ait  sous  la  direction  de  MM.  J.  H.  Weist  and  E.  G. 
Mteubing.  Mr  E.  W.  Charles,  le  gerant  de  la  com- 
|ignie,  se  tenait  ordinairement  au  stand. 

Le  stand  No  4  etait  occupe  par  la  W.  E.  Woelfle 
loe  Co.  et  etait  sous  la  direction  de  M.  H.  H.  Sel- 
r.  M.  Woelfle  y  etait  aussi  present  presque  cons- 
imment.  Le  stand  etait  decore  d'attrayante  facon 
3  toile  a  voile  rouge  et  blanche,  des  lumieres  elec- 


triques  et  en  outre  de  l'enseigne  au-de'ssus  de  la 
porte,  il  y  avait  deux  gran  des  marques  de  fabrique 
de  la  Gracia  Shoe  une  de  chaque  cote  de  la  porte. 
Cette   compagnie   a   un   splendide    etalage   de   ses 

ux  modeles  do  chaussures  pour  dames  qui  sont 
maintenant  si  bien  connus  en  Canada. 

Le  stand  No  5  etait  l'expositicn  de  la  Brandon 
Shoe  Co.  de  Brantford.  Ce  stand  etait  sous  la  di- 
rection de  MM.  Ed.  E.  Mclntyre,  E.  S.  Redfern  et  E. 
D.  Goetz.  Le  stand  etait  tres  joliment  decore  avec 
des  toiles,  des  enseignes  et  des  drapeaux  et  on  y 
voyait  etalee  la  ligne  complete  des  articles  de  la 
Brandon  Co.  Un  eoncours  unique  dans  son  genre 
avait  ('t<-  organise  a  ce  stand.  Cue  chaussure  ne 
portant  pas  de  numero  de  magasin  y  etait  exposee 
et  les  detaillants  devaient  deviner  quel  etait  le  nu- 
mero. Celui  qui  aurail  trouve  le  bon  numero  de- 
vait  recevoir  un  prix  a  la  fin  de  rexposition.  Ce 
eoncours  a  crer  un  grand  interet  et  a  montre*  qu'il 
constituaii  une  bonne  publicity.  Le  numero  ga- 
gnant  elaif  15,734.  Le  vaiqueur  a  ete  M.  G.  E.  Rey- 
nolds, de  Sterling,  qui  avait  donne  le  chiffre  14.732. 
Le  prix  consistait  en  une  paire  de  chaussures  de  la 
Brandon  Shoe  Co.  faites  sur  mesure  pour  l'heureux 
gagnant.    Xos  felicitations  -i  M.  G.  E. 

Chas.  A.  Ahrens  &  Co.,  de  Kitchener,  les  fabri- 
cants  des  chaussures  d'enfants  de  la  marque 
"('hums-'  oceupaient  le  stand  No  li  qui  etait  joli- 
menl  arrange  el  decore  en  carreaux.  deux  pet  its 
Amours  accueillants  etaient  places  sur  les  piliers  a 
l'entre^e.    Cett<  ion  etait  sous  la  direction  de 

Mr  L.  .1.  BrisbOn  et  comprenait  une  serie  des  pro- 
duits  de  la  compagnie  Ahren,  pour  hommes,  fillet- 
tes  et  enfant s. 

E.  T.  Wright  &  Co,  Inc.  oceupaient  le  stand  No 
7  sous  la  direction  du  Major  L.  W.  Johnston.  Le 
stand  paraissait  tres  bien  avec  ses  decorations.  Le 
major  Johnston  est  un  expert  etalagiste  et  on  lui 
doit  les  plus  jolis  etalages  que  le  commerce  de 
chaussures  en  detail  ait  jamais  vus.  Les  lignes  re- 
gulieres  de  la  Wright  Co.  etaient  exposees  et  a  voir 
le  nombre  de  cordonniers  qui  visitaient  le  stand,  il 
est  evident  one  les  chaussures  "Just  Wright"  con- 
served toujours  leur  popularite. 

La  compagnie  "The  Canadian  Polishes  Ltd." 
etait  la  voisine  de  E.  T.  Wright  &  Co.  dans  le  stand 
No  8.  Cette  compagnie  est  en  realite  Tancienne 
Domestic  Specialty  Co.  et  son  nouveau  nom  est 
une  amelioration  certaine  de  l'ancien.  Les  interets 
de  cette  maison  etaient  entre  les  mains  de  M.  S.  J. 
Carman,  son  vendeur.       Cette  firme  fabrique  tous 

genres  de  eirages  connus  pour  le  commerce  du 
cuir,   elle  existe   depuis  de   nombreuses  annees   et 
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possede  une  longue  liste  de  clients  canadiens  qui  en 
sont  tous  fort  satisfaits.  Sa  place  d'affaires  est  a 
Hamilton,  Ont. 

.  Le  stand  No  9  etait  occupe  par  la  Belding  Paul 
Corticelli  Ltd.  Cette  maison  a  une  grande  reputa- 
tion pour  la  fabrication  des  soies  et  fils,  galons  et 
rubans,  lacets  et  autres  articles  semblables  utilises 
par  les  fabricants  de  chaussures.  Son  stand  etait 
gentiment  arrange  et  les  etalages  etaient  tres  at- 
trayants.  Son  usine  est  a  Montreal  et  elle  fait  un 
gros  chiffre  d'affaires  parmi  les  fabricants  de 
chaussures  canadiens. 

La  Getty  Shoe  Co.  Ltd.  occupait  le  stand  No 
10.  C'est  une  ds  plus  jeunes  fabriques  du  Canada, 
mais  M.  Getty  est  un  jeune  homme  d'une  grande 
experience  dans  le  commerce  des  chaussures  au 
point  de  vue  de  la  fabrication,  car  il  y  a  passe  toute 
sa  vie.  Son  usine  travaille  deja  a  son  plein  rende- 
ment  pour  repondre  aux  commandes.  II  fabrique 
des  McKays  fins  pour  jeunes  gens,  demoiselles,  en- 
fants  et  bebes.  Cette  exposition  etait  exception- 
nellement  attrayante  et  etait  sous  la  direction  de 
M.  Getty  et  de  M.  J.  H.  Bowman. 

M.  Erwin  C.  Greb,  de  la  Greb  Shoe  Co.,  avait 
choisi  le  stand  No  11  pour  exposer  ses  lignes  bien 
connues  de  chaussures  de  travail  et  les  avait  excep- 
tionnellement  bien  disposees.  Le  stand  presentait 
un  aspect  des  plus  attrayants  avec  ses  decorations 
et  pour  recevoir  dignement  ses  visiteurs  M.  Greb 
avait  avec  lui  un  grand  nombre  de  ses  vendeurs 
parmi  lesquels  on  peut  citer  MM.  V.  H.  Holmes,  F. 
M.  Smith,  J.  J.  Lembke,  M.  H.  Hilker  et  W.  A.  Gut- 
pell. 

Une  exposition  de  chaussures  ne  pourrait  pas 
etre  complete  si  Ton  ne  voyait  pas  la  Compagnie 
"Tetrault  Welts"  parmi  les  exposants.  Son  stand 
etait  le  No  12  et  etait  dirige  par  M.  Jas.  Heffering. 
Les  chaussures  renommees  de  "Tetrault  Welt"  pour 
hommes  etaient  exposees  d'une  maniere  parfaite  et 
les  detaillants  qui  les  vendent  les  saluaient  a  Fex- 
position  comme  de  vieux  amis.  M.  Peter  Doig,  le 
gerant  des  ventes  de  la  compagnie,  a  passe  la  jour- 
nee  de  mercredi  a  l'exposition  avec  les  detaillants. 
M.  Olivier  Tetrault  a  egalement  rendu  visite  a  l'ex- 
position. Le  stand  etait  joliment  arrange  et  decore 
et  il  a  attire  de  nombreux  visiteurs. 

Le  stand  No  13  etait  occupe  par  "Footwear  in 
Canada".  On  ignore  si  ce  chiffre  malchanceux  fut 
impose  a  cette  compagnie  ou  si  elle  Fa  choisi.  Quoi 
qu'il  en  soit  le  stand  etait  tres  attrayant  et  bien  de- 
core.  MM.  Coombs  et  Brandt  en  avaient  la  charge. 
Le  stand  No  14  etait  beaucoup  plus  en  vue 
qu'aucun  autre  a  cause  de  sa  situation.  II  se  trou- 
vait  au  fond  au  centre  face  a  Fentree.  Sa  facade 
etait  tres  jolie  avec  ses  poteaux  et  sa  corniche.  Le 
nom  de  la  maison  s'etalait  en  lettres  de  bois  en  re- 
lief sur  la  corniche  de  la  facade.  L'etalage  de  cuirs 
etait  tres  grand  et  comprenait  leurs  qualites  de  cuir 
a  semelles.  Cette  maison  avait  commence  recem- 
ment  le  tannage  du  cuir  a  chaussure  et  grace  a  leur 


reputation  de  tanneurs  de  cuirs  a  harnais,  elle  n'a 
eu  aucune  peine  a  prendre  de  grosses  commandes 
chez  les  fabricants  de  chaussures  pour  ses  nou- 
veaux  produits  en  cuir  a  semelles.  Cette  exposition 
etait  sous  les  soins  de  MM.  H.  W.  Puncher  et  R. 
Lang. 

Le  stand  No  1 5  etait  occupe  par  le  "Shoe  & 
Leather  Journal"  et  etait  dirige  par  MM.  Geo. 
Simpson  et  R.  E.  Bremmer. 

La  Eagle  Shoe  Co.  Ltd.  de  Montreal,  avait  le 
stand  No  16,  ou  elle  exposait  d'une  facon  tres  at- 
trayante ses  lignes  de  trepointes  pour  hommes  et 
dames,  et  de  fines  McKays  pour  dames.  Le  stand 
etait  joliment  decore  et  a  recueilli  l'admiration  de 
tous  les  visiteurs. 

La  Adams  Shoe  Co.  Ltd.  occupait  le  stand  voi- 
sin  et  son  etalage  de  chaussures  d'enfants  etait  ex- 
ceptionnellement  bon.  Le  stand  etait  aussi  tres 
bien  decore  et  les  marchands  de  chaussures  qui 
Font  visite  s'y  sont  grandement  interesses.  Le 
stand  etait  sous  la  direction  de  M.  W.  T.  Baird.  le 
gerant  des  ventes  de  la  compagnie,  que  Fon  trouvait 
toujours  a  son  poste.  En  fait,  la  marotte,  peut-on 
dire,  de  M.  W.  T.  est  de  parler  de  chaussures  a  tout 
propos  et  hors  de  propos  et  il  ne  manquait  certai- 
nement  pas  de  montrer  les  chaussures  Adams  a 
l'exposition. 

La  Kaufman  Rubber  Co.  exposait  ses  marchan- 
dises  au  stand  No  18.  C'etait  un  des  stands  les 
mieux  decores  de  l'exposition  qui  offrait  au  visi- 
teur  les  nombreuses  lignes  de  cette  vieille  maison 
bien  reputee,  la  celebre  marque  de  la  Bouee  de  sau- 
veta'ge  etait  au  premier  rang.  Ce  stand  etait  sous 
la  direction  de  M.  Pequegnat  qui  est  de  retour  du 
front  et  qui  a  fait  de  nombreuses  envolees  pendant 
son  sejour  en  Europe. 

II  a  ete  donne  a  la  Lady  Belle  Shoe  Co.  d'occu- 
per  le  stand  No  19  et  celui  qui  fut  charge  de  la  de- 
coration de  ce  stand  sait  comment  faire  un  etalage 
attrayant.  II  faisait  certainement  enormement 
d'effet.  La  compagnie  exposait  beaucoup  de  ses 
lignes  de  chaussures  de  haute  qualite  pour  dames 
et  la  marque  speciale  la  Lady  Belle.  MM.  Armbrust 
et  Inrig  se  tenaient  en  permanence  au  stand  et  con- 
tribuerent  beaucoup  au  succes  de  cette  exhibition. 
Le  stand  etait  dirige  par  M.  G.  Hardy. 

La  Nugget  Polish  Co.  avait  un  etalage  tres  at- 
trayant de  ses  cirages  bien  connus.  Ce  stand  etait 
joliment  arrange  et  decore.  Cette  compagnie  dis- 
tribuait  des  articles  de  reclame  vraiment  uniques 
qui  ont  ete  fort  apprecies  des  visiteurs.  Cette  expo- 
sition etait  sous  la  haute  direction  de  MM.  H.  W. 
Parsons,  John  Harris  and  L.  R.  Howard. 

La  Regal  Shoe  Co.  avait  un  etalage  qui  etait 
vraiment  un  regal.  Son  stand  etait  dirige  par  M.  E. 
L.  Lynch,  qui  avec  ses  manieres  courtoises  et  affa- 
bles  savait  plaire  a  ses  clients  presents  et  futurs. 
Sur  le  devant  de  l'etalage  etait  pendue  une  enorme 
botte  representant  la  marque  de  fabrique  employee 
par  la  compagnie  Regal  dans  ses  annonces.    C'etait 
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Quelques-uns  des  etalages  a  I'Exposition  cles   chaussures  et  du  cuir  a  Kitchener. 

iment  tres  attrayant,  car  l'attention  etait  force-  face  souriante  de  Basil  Healey  a  ce  stand  et  Ken 

lit  arreted  par  cette  immense  botte  que  tous  les  Murray,  dont  le  sourire  ne  s'efface  jamais,  y  etait 

I  lonniers    connaissent    pour  etre  la  garantie  de  egalement  pour  voir  a  ce  que  les  chaussures  Mur- 

ilite  de  la  Regal  Shoe  Co.  ray  fussent  bien  presentees  aux  nombreux  dStail- 

|  La  Murray  Shoe  Co.  Ltd.,  de  London,  exposait  lants  qui  visitaient  1'exposition.     Le  stand  etait  jo- 

warticles  dans  le  stand  No  22.    On  pouvait  voir  la  liment  decore  et  paraissait  tres  bien. 
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La  Hydro-City  Co.  Ltd.  occupait  un  double 
stand  portant  les  Nos  23  et  24.  Cette  maison  est  bien 
connue  pour  la  fabrication  des  chaussures  en  cuir 
solide  et  elle  avait  un  splendide  etalage  de  ces  arti- 
cles. Cet  etalage  arrange  d'une  fagon  attrayante 
etait  constamment  visite  par  de  nombreux  detail- 
lants  et  M.  Foster  qui  en  avait  la  direction  s'occu- 
pait  de  ses  clients  et  des  visiteurs  en  veritable 
homme  d'affaires. 

Le  stand  No  25  contenait  les  articles  de  la  mai- 
son bien  connue  Ames  Holden  McCready  Co.  et 
etait  bien  dirige  par  les  deux  voyageurs  bien  aimes 
du  public  MM.  McCullum  et  Keener.  Ce  stand  etait 
decore  d'une  facon  attrayante  et  de  chaque  cote  de 
la  porte  on  pouvait  remarquer  la  grande  marque  de 
fabrique  du  A.  H.  M.  System  dans  un  cercle.  Mais 
le  vieux  bouledogue  familier  avait  ete  laisse  de  cote 
lorsqu'on  demandait  a  M.  Keener  ou  il  etait,  il  re- 
pondait  qu'il  prenait  ses  vacances.  Un  splendide 
etalage  des  differentes  lignes  de  cette  maison  avait 
ete  fait  et  ce  stand  etait  un  endroit  de  rendez-vous 
favori  de  beaucoup  de  visiteurs  pendant  la  duree 
de  l'exposition. 

Le  stand  No  26  contenait  l'etalage  de  Parker- 
Irm  et  etait  sous  la  direction  de  M.  H.  C.  Parker. 
On  y  faisait  ressortir  le  fait  que  les  nombreux  ex- 
posants  de  chaussures  de  cette  exposition  ne  for- 
maient  qu'une  faible  partie  de  ceux  qui  em- 
ployaient  les  "Felt  Box  Toes"  de  Parker  qui  sont 
impermeables  a  la  chaleur  et  a  l'humidite.  Ce  stand 
etait  gentiment  arrange  et  etait  tres  attrayant,  M. 
Parker  et  son  personnel  etaient  venus  en  automo- 
bile de  Montreal  en  passant  par  l'Etat  de  New- York 
et  avaient  fait  un  delicieux  voyage. 

La  Gutta  Percha  &Rubber  Ltd.  occupait  le 
stand  voisin  de  Parker-Irwin  et  exposait  ses  nom- 
breuses  lignes  interessant  le  commerce  de  la 
chaussure.  Ceci  comprenait  la  semelle  tenax  et  les 
talons  de  caoutchouc,  qui  naturellement  interes- 
saient  specialement  les  fabricants  et  les  repara- 
teurs.  Le  stand  etait  bien  situe  et  bien  decore  et 
ne  pouvait  manquer  d'etre  remarque.  II  etait  sous 
la  direction  de  MM.  E.  C.  Sharp  et  J.  Hardy,  deux 
jeunes  vendeurs  populaires  de  cette  maison. 

MM.  Clarke  &  Clarke  occupaient  un  stand  de 
coin,  le  No  28  juste  a  1'entree  et  ils  avaient  un  eta- 
lage tres  interessant  de  leurs  lignes  bien  connues 
de  peaux  de  mouton.  Le  stand  etait  situe  bien  en 
evidence  et  etait  decore  de  facon  attrayante.  Les 
peaux  de  differentes  couleurs  produisaient  un  tres 
joli  effet  et  excitaient  l'admiration  des  nombreux 
visiteurs.  Le  stand  etait  sous  la  direction  de  M. 
Fred.  Dufton. 

Au  stand  No  29  la  Citadel  Leather  Co.  Ltd. 
avait  expose  ses  cuirs.  Le  stand  avait  un  aspect 
tres  attrayant  et  tres  invitant.  A  1'entree  deux 
peaux  portant  le  nom  de  la  maison  decoraient  la 
facade.  A  l'interieur  un  grand  nombre  de  cuirs  bien 
disposes  etaient  artistement  pendus  et  l'ensernble 
formait  un  stand  tres  attrayant.  Cette  exposition 
etait  sous  la  direction  de  MM.  W.  A.  Labe  et  A.  Pat- 
terson. 


Au  No  30,  MM.  Edwards  &  Edwards  avaient  un 
splendide  etalage  de  peaux  de  moutons  qui  repre- 
sentaient  avec  avantage  les  produits  de  cette  mai- 
son prospere.  Le  stand  bien  arrange  et  joliment 
decore  fut  un  de  ceux  qui  attirerent  de  nombreux 
visiteurs.  Cette  maison  est  maintenant  bien  instal- 
led dans  sa  nouvelle  usine  de  Woodbridge  et  est 
tres  bien  placee  pour  satisfaire  ses  clients  en  raisori 
de  l'augmentation  du  rendement  de  cette  nouvelle 
usine.  M.  E.  Mitchell  avait  la  direction  de  ce  stand. 
La  Breithaupt  Leather  Co.  occupaient  deux 
stands,  les  Nos  31  et  32  et  exposaient  un  splendide 
assortiment  de  cuirs  dont  elle  fait  une  speciality. 
La  facade  etait  garnie  de  rouleaux  de  cuir  et  l'inte- 
rieur etait  decoree  de  facon  tres  attrayante  avec 
des  peaux  de  toutes  sortes,  flancs,  ventres;  etc.,  qui 
donnaient  1'impression  qu'il  n'y  avait  guere  de  ra- 
rete  de  cuir  dans  le  pays.  On  voyait  egalement  une 
grande  collection  de  semelles  coupees  et  de  talons. 
M.  L  O.  Breithaupt  dirigeait  ce  stand  avec  l'aide  de 
M.  McCallum. 

MM.  King  Bros,  de  Whitby,  avaient  un  assorti- 
ment splendide  de  leurs  cuirs  tannes  au  chrome  et 
a  l'ecorce.  Cette  bonne  vieille  maison  rappelle 
avec  fierte  qu'elle  est  etablie  depuis  55  ans  et  elle 
n'a  cesse  de  progresser  depuis  ce  temps.  Elle  est 
tres  connue  parmi  les  fabricants  du  Canada  et  fait 
un  beau  chiffre  d'affaires.  M.  W.  H.  Doherty  avait 
la  direction  de  ce  stand  et  M.  Theodore  King  a  ete 
present  pendant  une  partie  de  la  semaine. 

La  Perfection  Counter  Ltd.  occupait  le  stand 
voisin  de  King  Bros,  et  exposait  avantageuse- 
ment  ses  contreforts  en  fibre  de  haute  quality  et 
ses  "felt  box  toes".  Cette  compagnie  est  connu<! 
c'omme  "The  house  of  service"  dans  ces  lignes  et 
est  reconnue  pour  tenir  ce  qu'elle  promet.  Son  ex^ 
position,  dirigee  par  M.  Geo.  A.  Butler,  a  ete  certai-; 
nement  un  succes. 

Le  Dominion  Rubber  System  (Ontario)  Ltd.; 
avait  un  superbe  etalage  qui  attirait  beaucoup  l'at- 
tion.  Cette  compagnie  montrait  la  fabrication  des 
caooutchoucs  au  moyen  de  deux  operatrices  exper- 
tes.  C'etait  la  quelque  chose  de  nouveau  pour  la 
grande  majorite  des  visiteurs.  On  montrait  egale- 
ment sur  une  carte  le  nombre  de  pieces  qui  entrent 
dans  la  fabrication  d'un  caoutchouc,  ce  qui  a  cause 
une  grande  surprise  a  tous  ceux  qui  n'etaient  pas 
familiarises-  avec  les  procedes  de  fabrication  de  ces 
articles.  Les  stands  35,  36  et  37  etaient  occupy 
par  cette  exposition  et  etaient  des  mieux  arranges 
et  decores.  Cette  compagnie  occupait  un  coin  ti 
en  vue  et  l'etalage  de  leurs  differentes  lignes  ren- 
dait  ce  stand  tres  invitant.  Le  tout  etait  sous  la  di- 
rection de  MM.  W.  H.  McNulty  et  R.  B.  Dibbens. 

Juste  en  arriere  de  cette  exposition,  aux  Nos 
38,  39  et  40  se  trouvait  l'etalage  de  la  United  Shoe 
Machinery  Co.,  de  Montreal.  Cette  compagnie  ex- 
posait un  certain  nombre  de  ses  installations  pour 
les  fabricants  et  les  reparateurs  et  ce  stand  etait 
constamment  visite  par  ceux  qu'interessait  ce  gen-| 
re  de  machines.  On  y  trouvait  egalement  un  grand 
nombre  d'accessoires  et  de  fournitures  necessairea  % 


Jolis  etalages  de  quesques  expo 

ir  les  travaux  de  ce  genre.  Le  stand  etait  tres 
ment  decore  et  paraissait  tres  bien.  La  direction 
etait  confiee  a  M.  F.  J.  Davies,  gerant  de  la  suc- 
sale  locale  de  Kitchener,  et  M.  L.  W.  Hanson, 
ant  du  district  de  Toronto,  dans  lequel  est  corn- 
Kitchener,  etait  egalement  present. 
MM.  P.  B.  Wallace  &  Son  occupaient  les 
ads  voisins  les  Nos  41  et  42.  lis  exposaient  un  fi- 
seur  "Progressive"  et  deux  "stitchers  Landis" 
si  qu'une  collection  de  pieces  detachees  et  d'au- 
petits  articles  fabriques  par  cette  maison. 
talage  etait  particulierement  bien  arrange  et 
ore  et  etait  sous  la  direction  de'  MM.  Jas  Ferris 
finisher.  M.  A.  E.  Wallace  etait  egalement  present 
4  exDosition  la  journee  des  Detaillants. 


ranto  a  I'Exposition  de  Kitchener. 

Au  No  43  la  International  Supply  Co.  avait  son 
assortment  de  fournitures  pour  chaussures,  et  cet 
etalage  prouvait  que  cette  compagnie  etait  capable 
de  fournir  au  fabricant  tout  ce  dont  il  avait  besoin 
pour  la  fabrication  des  chaussures.  M.  H.  O.  Mc- 
Dowell etait  suppose  avoir  soin  de  cette  exposition, 
mais  comme  Mac  s'occupait  des  besoins  des  autres 
exposants,  il  ne  lui  restait  que  peu  de  temps  a  con- 
sacrer  a  son  propre  stand.  Cependant  il  etait  heu- 
reusement  seconde  par  M.  H.  N.  Lincoln,  de  la  mai- 
son H.  L.  Taylor. 

La  Goodyear  Tire  &  Rubber  Co.  occupait  le 
stand  No  44  et  offrait-  ses  differents  produits  avec 
beaucoup  d'avantage.  L'etalage  etait  bien  arrange 
et  le  stand  tres  joliment  decore.     On  y  voyait  de 
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Marcharsds-deta  ilarits  de  chauscures  a  leur  arrivee  a  Kitchener  le 


nombreuses  marques  de  chaussures  munies  de  se- 
melles  Neolin  et  de  talons  "Wingfoot"  que  cette 
maison  presentait  a  cette  exposition.  Le  stand  etait 
sous  la  direction  de  MM.  A.  D.  Duncan  et  N.  C. 
Dunn. 

A.  R.  Clarke  &  Co.  Ltd.,  occupaient  le  stand  No 
45  et  presentaient  un  splendide  assortiment  de 
cuirs  vernis.  Cette  maison  est  bien  connue  comme 
le  plus  grand  fabricant  de  cuir  vernis  existant  sous 
le  pavilion  britannique.  L'etalage  etait  tres  plai- 
sant,  parce  qu'a  cote  des  cuirs  vernis,  il  y  avait  un 
joli  etalage  de  gants,  moufles  et  vetements  que 
cette  maison  fabrique  en  grande  quantite.  Le 
stand  etait  sous  la  direction  de  M.  Wm.  Iries. 

Le  stand  No  46  etait  rempli  d'un  magnifique 
assortiment  de  cuirs  de  la  Anglo-Canadian  Leather 
Co.  La  facon  attrayante  dont  le  stand  etait  decore 
et  le  splendide  assortiment  etaient  si  remarquables 
qu'il  etait  impossible  de  passer  sans  remarquer  sa 
richesse  de  cuirs  A.  C.  qui  ont  acquis  une  reputa- 
tion si  enviable  parmi  tous  les  manufacutriers  du 
Canada.  Cette  exposition  etait  sous  la  direction  de 
M.  S.  L.  Lawther,  le  populaire  representant  de  la 
compagnie. 

M.  Ed.  R.  Lewis  avait  un  splendide  etalage  de 
cuirs  au  No  47.  Cet  assortiment  comprenait  les  cuirs 
de  flanc  et  les  contreforts  de  fibre  de  Duclos  & 
Payan,  les  peaux  de  mouton  de  Donnell,  Carman  et 
Mudge,  les  chevres  et  moutons  de  fantaisie  de  Hel- 
burn  Thompson,  les  fils  a  coudre  et  les  lacets  de  A. 
G.  Mooney,  le  chevreau  glace  de  Perkins  &  McNee- 
ly.  Ce  stand  occupait  une  position  tres  en  vue  jus- 
te en  face  de  l'entree  principale  et  etait  sous  la  di- 
rection de  MM.  Lewis  et  Bennett. 

Ceci  t ermine  la  liste  des  exposants  de  la  pre- 
miere exposition  des  cuirs  et  chaussures  du  Canada 
qui  a  ete  tenue  a  Kitchener  et  qui  a  ete  un  succes 
sans  precedent  a  tous  les  points  de  vue. 


L'INDUSTRIE  DE   LA  CHAUSSURE  A  QUEBEC 


L'industrie  de  la  chaussure  a  Quebec  est  on  ne 
peut  plus  active  et  les  manufactures  produisent  a 
toute  leur  capacite.  II  y  a  bien  des  annees  que  nos 
manufacturiers  ont  ete  aussi  occupes. 

Les  manufactures  en  operation  ont  des  con- 


trats  qui  les  tiendront  en  activity  jusqu'au  mois  d( 
fevrier  ce  qui  assurera  aux  ouvriers  de  1'industrie  d< 
la  chaussure  de  l'ouvrage  et  autant  qu'ils  en  pour 
ront  faire. 

Les  contrats  lient  actuellement  et  pour  jusqu'at 
mois  de  fevrier  1920  les  manufacturiers  et  les  mar 
chands  de  cuir  ce  qui  avec  les  salaires  payes  au 
ouvriers  ne  peut  faire  que  maintenir  encore  les  pri 
elcves. 

II  est  heureux  de  constater  qu'il  n'y  a  aucui 
differend  du  travail  dans  cette  industrie  et  les  ma 
nufacturiers  et  leurs  ouvriers  travaillent  dans  Thai 
monie  a  faire  la  prosperity  de  cette  industrie.  Le 
salaires  des  tailleurs  de  cuir  sont  de  $35  a  $40  pa 
semaine  et  ceux  des  ouvriers  travaillant  aux  mach 
nes  sont  dans  une  proportion  analogue. 


LE  PLUS  GRAND  MAGASIN  DE  CHAUSSURESi 
DU  MONDE. 


Un  Immeuble  de  clix  etages,  excJusivement  consac 
a  la  vente  de  la  Chaussure,  vient  d'etre  inaugi 
re  dans  la  ville  de  Detroit. 


II  vient  d'etre  ouvert  dans  la  ville  de  Detro' 
aux  Etats-Unis,  un  des  plus  grands,  si  ce  n'est  le  pi 
grand  magasin  de  chaussures  existant  actuelleme 
aux  Etats-Unis.  Nous  croyons  interesser  nos  le 
teurs  en  leur  donnant  quelques  details  de  ce  mag 
sin,  dont  la  construction  et  l'installation  sont  I 
resultats  de  laborieux  efforts  dans  le  but  d'ouvrir 


plus  grand  local  oonsacre  au  commerce  de  la  chai 
sure,  tout  en  maintenant  aussi  elevee  que  possible 
qualite  des  chaussures  vendues. 

Nous  devons  a  l'obligeance  de  notre  confre 
le  "Shoe  and  Leather  Journal",  les  renseignemei 
suivants  sur  ce  nouveau  magasin: 

Au  point  de  vue  de  l'architecture,    le  bathm 
est  le  triomphe  de  l'art  moderne  et  de  l'habilete 
chitecturale,  sa  magnificence  provoque  l'admiratii 
et  on  Fa  appele,  avec  raison,  "Une  cathedrale  nr 
derne  du  commerce." 

(A  suivre  page  81.) 
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lliillet  pour  la  vicite  de  I'Exposition  des  chauss  ures  et  du  cuir. 


A  propos  des  benefices  exageres  qui  seraient  faits  sur 

la  chaussure 


Ifefilets  fantaisistes  dans  les  journaux.  —  On 
passe  le  savon  au  detaillant.  —  Ure  campagne 
lie  calomnie  qui  atteint  I'industrie  de  la  Chaus- 
;ure.  —  Les  cordonniers  sont-ils  responsables  ? 


bepuis  une  couple  de  mois  le  pays  a  ete  inon- 
farticles  de  journaux  signalant  les  pretendus 
rices  exageres  faits  par  les  detaiilants  en  pro- 

alimentaires,  vetements  et  autres  lig'.ies. 
I  cette  campagne,  le  commerce  de  chaussure 
lie    avoir    recti    particulierement    les    accusa- 

les  plus  viles  et  ce  qu'il  y  a  encore  de 
Hans  tout  cela,  c'est  que  les  manufacturiers  ou 
larchands  de  gros  sont  accuses  de  diriger  leurs 
lues  sur  le  detaillant.  Nous  avons  deja  cite  im 
|e  de  journal  pretendant  qu'un  marchand  de 
|avait  trottve  marquee  a  $9.00  dans  la  vitrine 
Hdetaillant  une  paire  de  chaussures  qu'il  avail 
lie  $4.00  a  ce  meme  detaillant. 

Koici  maintenant  une  histoire  qui  surpass s 
wa  et  qui  est  egalement  attribute  a  un  mav- 
fll  de  gros  qui  est  suppose  passer  le  savon  dans 
kfands  prix  au  detaillant.  Dans  un  article  inti- 
i  "Un  mauvais  point",  voici  ce  que  (lit  le  jour- 
lcrimine: 

l|i  fabricant  de  chaussures  de  Test  a  fait  rap- 
i[  l'autre  jour,  au  Ministere  du  Travail,  qu'il 
lit  achete  chez  un  detaillant  au  prix  de  $14.00 
lj  paire  de  chaussures  de  sa  fabrication.  Ce  prix 
tfl4.00  n'a  rien  d'etonnant,  on  le  rencontre  fre- 
uptment  dans  les  magasins  de  chaussures  dans 
►les  les  parties  du  Dominion  aujourd'hui.  Ce 
Ua  surpris  le  manufacturier,  c'est  le  fait  qu'on 
iKlemandait  $14.00  pour  une  paire  de  chatissu- 
Iqu'il  avait  vendue  au  detaillant  pour  $0.50  en 
Jiontentant  d'un  profit  de  25  cents. 

Cette  petite  preuve  est  suffisante  pour  soute- 
"iila  pretention  souvent  affirmee  par  le  consom- 
iiieur  et  aussi  frequemment  reniee  par  le  detail- 


"lant,  qu'il  y  a  eu  et  qu'il  y  a  encore  beaucoup  trop 
"  de  profits  exageres  dans  le  pays.  Elle  devrait  ser- 
"  vir  egalement  a  induire  le  gouvernement  a  pren- 
"  Ore  des  mesures  immediates  pour  proteger  effica- 
"  cement  le  consommateur. 

"II  y  a  eu  beaucoup  trop  d'hesitation  de  la  part 
"  du  gouvernement  a  ce  sujet.  IMalheureusement 
"  pour  les  consommateurs,  ils  forment  a  pen  pres  la 
"  seule  classe  de  gens  interesses  dans  les  affaires 
"  qui  ne  scit  pas  organisee.  Les  ouvriers  tiennent 
"  a  leurs  droits  et  parviennent  a  obtenir  la  presque 
"  totalite  de  ce  qui  leur  est  dii,  grace  a  leurs  orga- 
"  nisations.  Les  manufacturiers  et  les  distribu- 
"  teurs  ont  leurs  organisations  et  la  plus  grande 
"partie  de  leur  force  vient  de  leur  unite  d'action. 
"Seul  le  consommateur  manque  d'organisation  et 
"c'est  une  impossibilite  de  former  une  union  de 
"consommateurs  ayant  quelque  chance  de  succes. 
"  On  pent  arriver  a  faire  une  union  locale  avec  des 
"  buts  speciaux,  mais  pas  autre  chose. 

Etant  doime  que  les  consommateurs  forment 
une  grande  majorite  des  electeurs,  ce  devrait  etre  le 
premier  devoir  du  gouvernement  de  proteger  leurs 
interets.  On  soupconne  avec  juste  raison  que  dans 
bien  des  cas  le  consommateur  est  vole  par  quel- 
qu'un.  L'histoire  du  fabricant  de  chaussures  de 
Test  montre  que  ce  soupcon  est  justifie  au  moins 
dans  un  cas.  Qu'il  y  ait  d'autres  cas  de  ce  genre, 
c'est  la  une  chose  certaine  pour  ceux  qui  ont  etu- 
die  la  question  des  prix.  Le  gouvernement  a  la  une 
obligation  dont  il  devrait  se  hater  de  s'acquitter." 

Quel  etait  ce  manufacturier? 

On  est  curieux  de  connaitre  ce  fabricant  qui 
vend  une  paire  de  chaussures  de  $6.50  avec  settle- 
ment 25  cents  de  benefices.  Les  negociants  en 
cttirs  seraient  particulierement  interesses  a  le  con- 
naitre, car  ils  courent  de  grandes  chances  de  per- 
dre  de  1'argent  avec  ltti,  s'il  continue  sur  le  meme 
pied.      Ce   sont    des    petits    details    de    ce     genre 
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qui  permettent  de  convaincre  de  mensonge  ce 
rapport.  Cette  histoire  est  faite  de  toutes  pie- 
ces. II  ivy  a  pas  un  cordonnier  sense  qui  croira 
qu'un  fabricant  de  chaussures  ait  pu  faire  une  telle 
declaration,  et  le  mensonge  est  aussi  flagrant  pour 
le  prix  de  detail  des  chaussures  que  pour  les  25 
cents  de  profit.  Vous  imaginez-vous  un  fabricant 
de  chaussures  achetant  une  paire  de  chaussures  de 
sa  propre  fabrication  et  les  payant  pres  de  trois  fois 
leur  prix?  Plus  on  reflechit  a  cette  histoire,  plus 
elle  parait  ridicule  et  enfantine.  Neanmoins  il  y  a 
maintenant  des  milliers  de  personnes  qui  vont  croi- 
re  ce  racontar  et  en  venir  a  la  conclusion  que  le  de- 
taillant  en  chaussures  est  un  voleur  banal  qui  ope- 
re  au  grand  jour.  A  une  epoque  comme  aujour- 
d'hui  oil  il  y  a  tant  d'excitation  au  sujet  de  la  vie 
chere,  et  oil  le  mecontentement  est  a  peu  pres  ge- 
neral, les  auteurs  responsables  de  telles  histoires 
sont  aussi  dangereux  pour  la  societe  que  le  Bolche- 
viste  ordinaire. 

Le  prix  eleve  du  cuir 

Tous  ceux  qui  ont  suivi  les  fluctuations  du 
marche  des  matieres  premieres  et  specialement  du 
cuir  peuvent  se  rendre  compte  que  la  chaussure  est 
et  restera  chere  pendant  encore  longtemps.  Les 
cuirs  bruts  valent  presque  le  double  de  ce  qui'ls 
valaient  au  commencement  de  la  guerre  et  les 
peaux  valent  trois  a  quatre  fois  le  prix  d'il  y  a  cinq 
ans.  La  demande  extraordinaire  de  l'etranger  en 
articles  bruts  et  manufactures  a  nettoyes  le  marche 
par  suite  le  choix  est  rare  et  les  prix  ont  atteint  leur 
plus  haut  point.  Les  fabricants  de  chaussures  ont 
ete  obliges  de  reviser  continuellement  leurs  prix  et 
il  est  plus  que  probable  qu'ils  seront  encore  changes 
plusieurs  fois  avant  l'apparition  de  la  neige.  Le 
marchand  de  chaussure  doit  ajouter  son  pourcen- 
tage  a  cette  augmentation  de  prix  de  revient  et  ce 
pourcentage  doit  comprendre  le  prix  eleve  de  son 
entretien,  s'il  veut  arriver  a  quelque  chose.  Avec 
les  loyers,  les  taxes,  la  main  d'oeuvre  et  les  autres 
depenses  qui  ont  augmente  dans  une  proportion  de 
30  a  100  pour  cent  sur  les  taux  d'avant-guerre  le 
commercant  est  oblige  de  calculer  plus  que  le  be- 
nefice ordinaire  de  25%  sur  le  prix  d'achat.  Le  de- 
taillant est  aussi  jaloux  que  ses  clients  de  l'aug- 
mentation  des  prix  et  avec  la  concurrence  qui  1'en- 
vironne  de  partout,  il  a  de  la  difficulte  a  faire  ce 
qu'il  faisait  avant  la  guerre,  meme  s'il  renouvelle 
souvent  son  stock.  Un  moment  de  reflexion  con- 
vaincra  tout  homme  sense  que  le  probleme  du  de- 
tail aujourd'hui  n'est  plus  aussi  simple  qu'il  l'etait 
il  y  a  cinq  ans. 

Prix  des  lignes  regulieres  de  chaussures 

Pour  tacher  de  prouver  que  le  detaillant  au- 
jourd'hui  cherche   simplement,    comme  il  l'a   tou- 


jours  fait,  a  realiser  un  benefice  raisonnable  sur  sa 
marchandise  pour  retribuer  son  risque,  son  travail, 
ses  services  et  les  autres  considerations  qui  entrent 
dans  ses  attributions  de  faire  passer  les  marchandi- 
ses  du  fabricant  au  consommateur,  nous  donnons  le 
tableau  suivant  offrant  la  comparaison  des  prix  des 
lignes  regulieres  avant  la  guerre  et  actuellemejit 
Nous  avons  pris  des  lignes  etablies,  d'une  vente 
courante,  pour  demontrer  qu'il  n'y  a,  pas  de  bene- 
fice exagere  en  ce  qui  concerne  le  detaillant.  D'un 
autre  cote  les  prix  du  cuir  montreront  egalement 
que  le  fabricant  tient  simplement  son  bout,  ou  es- 
saye  de  le  faire,  et  de  couvrir  l'augmentation  de  ses 
frais  de  production. 

Les  prix  du  gros  ci-contre  sont  pris  dans  la 
liste  des  marchands  de  gros  du  9  juin,  mais  peuveftt 
etre  montes  depuis  lors.  Les  prix  de  detail  sont 
une  moyenne  approximative  qui  peut  varier  avec 
les  differents  detaillants  clans  les  differentes  locali- 
tes. 

Le  prix  eleve  des  chaussures. 

C'est  feu  James  Hill  qui  avait  fait  remarque 
d'une  fagon  facetieuse  que  le  cout  eleve  de  la  vie 
etait  du  au  cout  de  la  grande  vie  que  Ton  menait 
Le  prix  eleve  des  chaussures  est  en  grande  partie 
attribuable  au  cout  des  chaussures  de  prix.    Da 
ces  cinq  dernieres  annees,  le  commerce  de  la  chaus-i  f 
sure  a  ete  revolutionne    en  ce  qui    concerne 
chaussures  pour  dames  par  le1  changement  des  sty- 
les qui  a  place  le  commerce  des  chaussures  dans  lsj  f 
classe  de  la  mode.    Depuis  des  annees  les  femnie^ 
depensaient  pour  leurs  chapeaux  des  somnies  t'a- 
buleuses  et  la  modiste  etait  un  sujet  ordinaire  d( 
plaisanterie  dans  les  journaux  comiques.    Aujour 
d'hui  les  femmes  apportent  a  leurs  chaussures  tout< 
l'attention  qu'elles  pretaient  autrefois  a  leurs  cha- 
peaux et  elles  sont  pretes  a  depenser  trois  ou  quatr' 
fois  ce  qu'elles  accordaient  a  leurs  pieds,  pour  orne\ 
leurs  extremites  pedales.   D'un  cote  il  en  resulte  qu 
certaines  femmes  ne  regarderont  pas  une  chaussu 
re  en-dessous  de  dix  dollars,  et  la  plupart  d'entr 
elles  ne  seront  pas  interessees  a  moins  que  le  pri 
ne  soit  entre  15  et  20  dollars.  Maintenant  quand  un 
personne  ordinaire  entend  parler  d'une  paire  de  b 
tines  a  20  dollars,  elle  leve  les  bras,  roule  les  yeux  c 
crie   au   voleur.     D'un   autre  cote,  la  tentation  d 
manchand  de  demander  un  prix  qui  permettra  a 
client  de  dire  a  Madame  Une-telle  qu'elle  a  pay; 
tant  pour  ses  chaussures,  est  un  facteur  qu'on  n 
peut  nier.     II  peut  done  y  avoir  quelque  raison  a 
cout  eleve  des  chaussures. 


II  est  temps  de  mettre  un  frein. 

Un  detaillant  recevait  dernirement  la  visit 
d'un  reporter  d'un  journal  local  qui  l'interrogea 
sur  la  question  des  profits  exageres.  Le  detailla; 
lui  exposa  la  question  a  fond  et  demanda  ensuite  a 
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Hommes — G.M.  Cf.  Blu.  Bal  Goodyear 

do  — Tan  Cf.  Blu.  Bal.  Goodyear   .  ., 

do  — Dong.  Cf.  Blu.  Bal.  Goodyear 

do  — Box  Kip,  standard  screw 

do  — Tan  Grain  Blu.  Standard  screw , 

do  — Tan  Kip  Blu.  Pegged    

do  — Grain  Blu.  Pegged,  plain  toe 

lames  — Dong.  Blu.  Bal.  Pat.  Tip.  M.  S 

do  —Pebble  Blu.  Bal.  Tip.  Standard  Scr 

do  — Dongola  Bal.  M.  S.  plain 

parcons     — Box  Kip.  Blu.  Bal.  Standard  screw... 

do  — Tan  Grain  Blu.  Standard  screw 

do  et  Hommes — Grain  Blu.  Stand,  screw.  .  .  . 

do  — Gunmetal  Cf.  Blu.  Bal.  Goodyear 


Hommes — Godyear  Welts,  Gunmetal  Side  Blu 

do     — Black  Calf  Gunmetal  Side  Blu 

do     — Colored  Calf  Gunmetal  Side  Blu 

do  — Mennonite  Grain  Blu.  Standard  screw 
plain   toe 

do  — Mennonite  Grain  Blu.  Standard  scr.  Tip. 
foames     — Dongola  Blu.  M.  S.  Slip  sole  Pat.  Tip. .  - 

do     — M.  S.  Gunmetal  Blu.  and  Tips 


1913 

Gros       Detail 

$3.00       $4.00 

3.40  4.50 

3.75  5.00 


1914 

Gros  Detail 

$3.00  $4.00 

3.35  4.50 

2.90  4.00 

2.00  2.75 

2.25  3.00 

2.65  3.50 

2.70  4.00 

1.65  2.00 

1.55  2.00 

1.55  2.90 

1.75  2.50 

1.65  2.00 

1.55  2.00 

2.65  3.50 

1918 

(ires  De 

$4.25  $6.00 

4.75  6.50 

6.25  8.50 


1919 
Gros     Detail 


$5.75 
6  15 
5.85 
3.50 
3.75 
3.85 
d.75 
3.50 
2.95 
2.85 
3.15 
2.85 
2.95 
4.20 


$8.00 
8.50 
8.00 
5.00 
5.00 
5.25 
5.00 
5.00 
4.00 
3.90 
4.50 
3.90 
4.00 
6.00 


1919 

Gros       Detail 

$1.60        $6.50 

5.60  7.50 

6.15  8.50 


1.80 
1.60 
2.00 
2.25 


2.50 
2.15 

2.75 
3.00 


3.00 
2.25 
3.35 
3.60 


4.00 
3.00 
5.00 
5.00 


3.60 
2.50 
3. SO 
4.00 


5.00 
4.00 
5.00 
5.00 


lurnaliste  ce  qu'il  entendait  faire  de  ces  renseigne- 
lents.  Comme  celui-ci  declarait  qu'il  avait  l'inten- 
I>n  de  les  publier,  le  commercant  1'avertit  qu'il  fe- 
lii  mieux  de  n'en  rien  faire  a  moins  de  faire  res- 
Irtir  clairement  que  le  detaillant  ne  retirait  qu'un 
Inefice  legitime.  Les  detaillants  de  ce  pays  for- 
feit une  quantite  non  negligeable  des  annonceurs 
Is  journaux  locaux.  II  est  en  leur  pouvoir  de  voir 
Ice  que  leur  commerce  ne  soit  pas  atteint  par  ces 
■Btoire  stupides  de  profits  exageres.  Plus  que  ja- 
i;s  e'est  le  moment  pour  le  detaillant  d'avoir  des 
Ipthodes  honnetes  et  ouvertes.  Tout  detaillant 
Itne  de  ce  nom  comprendra  que  e'est  folie  de  tirer 
prti  de  toute  situation  temporaire  qui  peut  lui  per- 
ftttre  de  realiser  des  profits  outres.  Pour  les  prix, 
I  annonces  et  tout  ce  qui  comporte  la  vente  des 
laussures,  la  methode  franche  est  la  meilleure  et 
■plus  sure. 


(Suite  de  la  page  78.) 

Organisation  de  la  Vente. 

Le  batiment  s'eleve  de  10  etages  au-dessus  du 
,  et  possede  deux  sous-sols.  Quatre  etages  sont 
isacres  a  la  vente  de  la  chaussure,  et  chaque  de- 
1  dans  leur  amenagement  est  une  application  des 
iceptions  les  plus  modernes  pour  ajouter  au  con- 
t  et  a  la  commodite,  pour  le  plus  grand  benefice 
directeur  du  magasin.  Le  rez-de-chaussee  est  en 
■meme  un  magasin  complet  de  chaussures.     On 

Irouve  des  chaussures  pour  enfants,  fillettes,  gar- 
mets,  jeunes  gens  et  femmes.  Ce  sont  toutes  des 
lussures  de  prix  moderes.  Le  second  etage  est 
isacre  uniquement  aux  enfants.  II  est  assez 
gi,nd  pour  pouvoir  contenir  toutes  les  sortes  et  tou- 


tes  les  point uros  de  chaque  modele.  Get  etage  a  ete 
a  menage  avec  grand  soin,  car  il  est  considere  com- 
me une  des  parties  les  plus  import  antes  du  service. 

L'etage  intermediaire  est  occupe"  par  les  chaus- 
sures pour  garcons,  et  est  complet  dans  tous  ses  de- 
tails. 

An  quatrieme  etage,  on  peut  se  procurer  tous 
les  modeles  pour  dames,  et  une  salle  de  repos  est 
installee  a  l'etage  intermediaire. 

Les  bureaux  sont  magnifiquement  organises 
avec  toutes  les  commodites  possibles  pour  l'immen- 
se  personnel  necessaire  a  la  surveillance  du  stock 
qui  s'elfcve  a  18,000  paires.  II  existe  egalement  un 
service  important  pour  recevoir  les  commandes  eri- 
tes. 

Le  troisieme  etage  ne  comprend  que  des  chaus- 
sures de  prix  moderes  pour  femmes.  Le  dernier 
etage  est  celui  des  chaussures  pour  hommes:  il  est 
assez  grand  pour  que  des  centaines  de  clients  y 
soient  servis  a  la  fois. 

Chacun  de  ces  rayons  est  dirige  par  un  chef 
de  rayon,  et  l'un  d'eux  est  un  ancien  employe  venant 
de  Londres. 

Interessantes  Innovations. 

Une  ou  deux  innovations  valent  la  peine  d'etre 
notees.  A  cote  du  magasin  de  vente  existe  une  salle 
de  jeux  ou  les  meres  peuvent  laisser  leurs  enfants 
pendant  qu'elles  sont  a  leurs  achats.  Cette  salle  est 
remplie  de  jouets  varies,  tels  que  chevaux  a  bascule 
ou  mecaniques,  etc .  .  .  dont  la  vue  seule  fait  s'exta- 
sier  les  enfants.  Elle  est  situ^e  a  mi-etage,  et  une 
employee  y  est  en  permanence.  Une  autre  innova- 
tion est  une  boutique  de  coiffeur  speciale  pour  les 
enfants. 
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PL  A  CEZ= 
LES 


A  COTE 
des 

AIRD 


Nous 

tie  vendons 

qu'aux 


i>> 


n 


COMPAREZ    n'importe    quelle    autre    ligne    da    chaussu- 
res   avec   celles   d'AIRD   et    le    bon    sens   vous   dira   qu'il 
n'y  a  pas  d'autre  ligne  pouvant  RIVALISER  avec  celle 
d'AIRD  —   POUR    LE    PRIX. 

LES  CHAUSSURES  AIRD  offrent  des  avantages  qu'au- 
cun  jobber  progressif  ne  devrait  ignorer.  Venez  a  nos 
entrepots  et  nous  vous  demontrerons  ce  que  les  chaus- 
cures  AIRD  peuvent  faire  pour  vous.  —  Une  carte  pos- 
tale  vous  apportera  nos  plus  recents  echantillons,  si 
vous   ne   pouvez  venir   les   voir. 


AIRD  &  SON 

(Enregistree) 

ONTREAL. 


DONNENT  TOUJOURS 
SATISFACTION 


Quels  que  soient  les  cuirs  qu'il  vous  faut,  nous  pouvons 
vous  fournir  exactement  les  oroduits  les  micux  appro- 
pries  a  votre  fabrication.  Nos  soixante-sept  ans  d'ex- 
perience  et  nos  methodes  modernes  nous  permettent 
de  fabriquer  des  cuirs  d'une  qualite  toujours  uniforme 
et  garantis  sous  tous  rapports. 

UNE    COMMANDE     D'ESSAI     VOUS     LE     PROUVERA. 


.  fi.  (ME  l  BL  111 

"Fabricants  de  la  Nation" 
lontreal  TORONTO  Quebec 


Tel.    Main    5237 


222   RUE   CRAIG,   O. 
MONTREAL. 


Desire  annoncer 
qu'il  est  maintenant 
permanemment  eta- 
bli  a  Montreal,  ou  il 
s'occupera  de  la  pre- 
paration de  catalo- 
gues Mlustres  pour 
le  commerce  de  la 
chaussure.  Des  ar- 
rangements pour  les 
catalogues  du  prin- 
temps  devraient  etre 
pris  de  bonne  heure 
pour  s'assurer  un 
service    prompt. 


I! 

% 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p 
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Les  grands  problemes  economiques 

omment  faire  connaitre  nos  produits  en  France  et   mettre   sous  nos   yeux   les  marchandises 
franchises. —  Un  train  Canadien  en  France  :  Un  train  Francais  au  Canada. — 
Interessantes  declarations  du  senateur  C.-P.  Beaubien. 
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La  guerre  est  finie,  les  peuples  allies  doivent 
mger  a  vivre.  L'heure  de  gloire  est  passee,  c'est 
aintenant  celle  des  realisations  pratiques.  Apres 
etre  prete  main-forte  sur  les  champs  de  bataille, 
doivent  se  donner  un  mutuel  ai)i)ui  sur  le  champ, 
iste  comme  le  monde  meme,  ou  va  s'engager  la 
tte  commerciale.  Pacifique  en  un  sens,  cette  lutte 
ra  aussi  apre  et  plus  sournoise  encore  que  l'autre. 
ns  cette  guerre  qui  a  pour  objet  la  suprematie 
onomique,  le  vaincu  succombera  sans  gloire. 
dus  le  verrons  peu  a  peu  s'amoindrir  et  s'eufoncer 
ns  ce  brouillard  fait  de  toutes  les  tristesses  d'etre 
uvre. 

II  ne  faut  pas  que  le  Canada  sorte  vaincu  de  cet- 
guerre,  apres  etre  sorti  vainqueur  de  l'autre  dans 
quelle  il  a  precisement  revele  au  monde  sa  puis- 
nce  economique. 

La  guerre  qui  se  termine  n'a  pas  cree  que  des 
ns  de  gloire  et  de  sang  entre  la  France  et  le  Ca- 
da,  elle  a  permis  aux  deux  pays  de  nouer  des  rela- 
ns  commerciales  qui  doivent  durer  toujours  et  se 
serrer  sans  cesse.  Les  deux  pays  sont  faits  pour 
entendre  sur  le  terrain  des  affaires.  La  production 
l'un  complete  celle  de  l'autre  et  les  deux  ensem- 
s  peuvent  constituer  un  bloc  que  l'ennemi  d'hier, 
i  sera  celui  de  demain  n'en  doutons  pas,  sera  im- 
issant  a  battre  en  breche.  Tel  est  le  grand  pro- 
■me  economique  sur  lequel  se  penchent  ceux  de 
3  hommes  d'Etat  que  preoccupe  l'avenir  de  notre 

ys. 


On  suit  que  le  senateur  C.-P.  Beaubien  est  un 
de  ceux  qui  se  sont  le  plus  activement  oecupes  du 
rapprochement  commercial  de  la  France  et  du  Ca- 
nada. Nul  mieux  que  lui  n'etait  done  en  mesure  de 
nous  parler  de  cette  question  dont  la  portee  com- 
merciale n'echappe  a  personne. 

Rapprocher  commercialement  la  France  et  le 
Canada  c'est  pour  l'une  comme  pour  l'autre  le  meil- 
leur  moyen  de  tirer  partie  de  la  victoire.  C'est  tres 
beau,  certes.  de  sortir  vainqueurs  de  la  plus  effroya- 
ble  des  guerres  que  le  monde  ait  vue,  mais  encore 
faut-il  que  nous  nous  arrangions  de  maniere  a  ne 
pas  etre  vaincus  dans  la  guerre  economique  qui  se 
declanchera  au  lendemain  de  la  ratification  du  trai- 
te  de  paix.  II  faut  que  la  France  et  le  Canada  sor- 
tent  non  seulement  plus  grands,  mais  aussi  plus  ri- 
ches de  l'effroyable  commotion  qui  a  ebranle  le 
monde  sur  ses  bases. 

Le  mieux  pour  cela  est  de  nous  entendre  pour 
opposer  a  la  concurrence  allemande  un  bloc  intan- 
gible. Le  meilleur  moyen  pour  y  arriver  c'est  de 
mieux  connaitre  nos  ressources  respectives.  La 
chose  m'est  apparue  facile  au  moyen  de  deux  trains 
qui  circuleraient  simultanement  en  France  et  au  Ca- 
nada et  dont  chacun  transporterait  en  raccourci  la 
production  de  son  pays.  Ces  deux  trains  ont  sur 
l'exposition  cet  avantage  qu'ils  transportent  l'expo- 
sition  pour  ainsi  dire  a  domicile  et  atteignent  le  peu- 
ple  tout  entier  en  un  laps  de  temps  relativement 
court.    Admettons  par  exemple  que  la  France  orga- 


VENDEZ  LE  TABAC  A  RIMER 

GREAT  WEST 


/l  EST M/C/El/X 
ET RAPPO/fft DE 
BONS  PROFITS 
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nise  a  Montreal  une  exposition.  II  est  certain  qu'elle 
souleverait  un  interet  immense,  mais  on  ne  peut  es- 
perer  que  les  gens  de  Winnipeg  et  encore  moins  ceux 
de  Vancouver  se  deplacent  pour  venir  l'admirer  chez 
nous.  Or  un  train  partant  de  Halifax  et  sejournant 
dans  toutes  les  villes  desservies  par  nos  grandes 
compagnies  de  chemin  de  fer  sera  a  la  portee  imme- 
diate de  toute  la  population  du  pays. 

Et  ce  qui  est  vrai  au  Canada  Test  en  France. 

J'ai  expose  cette  idee  aux  organisations  indus- 
trielles  et  commerciales  du  Canada,  au  senat  et  aux 
Communes.  Je  dois  dire  que  partout  elle  a  recu  le 
plus  favorable  accueil.  Je  l'ai  exposee  de  meme  en 
France  et  mon  idee  a  ete  si  favorablement  accueillie 
qu'elle  est  en  passe  de  realisation.  Je  dois  dire  qu'elle 
est  apparue  si  seduisante  aux  Americains  que  vrai- 
semblablement  apres  avoir  parcouru  le  Canada,  le 
train  exposition  descendra  de  Vancouver  a  San 
Francisco  pour  gagner  par  etappes  un  port  de  l'A- 
tlantique.  Tous  les  details  d'organisation  sont  re- 
gies: facilites  de  transport  des  compagnies  cana- 
diennes  de  chemin  de  fer,  mise  gratuite  a  la  dispo- 
sition de  l'exposition  d'un  entrepot  ou  se  fera,  a 
Montreal,  l'amenagement  des  marchandises  dans  les 
wagons;  transport  gratuit  sur  mer,  etc.,  etc.  Le 
travail  equivalent  a  ete  fait  en  France  et  il  est  per- 
mis  de  penser  que  le  train  canadien  sera  constitue 
en  France  des  que  le  gouvernement  de  la  Republique 
aura  leve  l'interdit  dont  est  frappee  l'importation  de 
certains  produits. 

J'ai  recu  de  M.  Clementel,  ministre  francais  du 
Commerce,  une  invitation  a  me  rendre  aupres  de  lui, 
pour  fixer  les  derniers  details  de  cette  double  entre- 
prise  d'expansion  commerciale.  Je  m'y  rendrai  sans 
doute  bientot  car  j'attends  de  la  realisation  de  mon 
idee  les  plus  heureux  resultats:  mettre  rapidement 
la  marchandise  franchise  a  la  portee  du  consomma- 
teur  Canadien  et  mettre  nos  produits  a  nous  sous  les 
yeux  du  Francais,  lui  mettre  aussi  sous  les  yeux  no- 
tre  grand,  notre  beau  et  tres  riche  pays  qu'il  ne  con- 
nait  pas  assez  malheureusement  et  qui  s'offre  a  son 
activite. 


CONSTRUCTION   DE  CHEMINS  ET  PONTS. 


La  Compagnie  de  Construction  de  St-Ours,  P.Q. 
dont  Monsieur  Henri  Delabarre  est  gerant,  et  Mon- 
sieur J.  P.  Lachapelle,  aut-efois  du  Departement  de 
la  Voirie  de  Quebec,  est  en  position,  de  recevoir  des 
contrats  pour  la  construction  de  chemins  et  ponts. 
Satisfaction  assuree. 


REPARATION  DE  VOITURES. 


Monsieur  Arthur  Rainville,  St-Cesaire,  P.  Q., 
marchand  general,  ferronneries  de  toutes  sortes, 
faisant  les  reparations  de  voitures  de  tous  genres. 


LE  TRIBUNAL  DU  COMMERCE 


Lors  de  la  derniere  session  du  parlement  fede- 
ral, un  tribunal  du  commerce  a  ete  institue.  Sa  mis- 
sion est  de  reglementer  les  relations  entre  le  pro- 
ducteur,  le  distributeur  et  le  consommateur,  et 
principalement  en  ce  qui  a  trait  aux  monopoles  et  a 
toutes  combinaisons  commerciales  ayant  une  ten- 
dance a  augmenter  les  prix  des  necessites  de  la  vie 
d'une  maniere  deraisonnable.  Ce  tribunal  du  com- 
merce a  toute  latitude  pour  faire  bsaucoup  de  bien 
comme  il  a  aussi  le  pouvoir  de  faire  beaucoup  de 
mal. 

Le  succes  de  ce  tribunal  de  commerce  depend 
entierement  des  connaissances  et  de  l'experience 
des  personnes  qui  seront  appelees  a  en  faire  partie. 
Elles  auront  a  decider  entre  deux  politiques  bien 
distinctes:  celle  d'aider  les  manufacturiers,  les  mar- 
chands  de  gros  et  de  detail  a  rendre  le  meilleur 
service  possible  aux  consommateurs  a  des  prix  rai- 
sonnables  ou  a  chercher  d'une  maniere  desordon- 
nee  les  soi-disant  profiteurs  en  eclaboussant  les 
industriels  et  les  commercants,  en  laissant  croire 
au  public  que  tous  les  industriels  et  les  marchands 
sont  des  ego'istes  et  des  ambitieux. 

Cependant,  il  y  a  certains  faits  qu'il  ne  faut 
pas  perdre  de  vue.  D'apres  la  situation  financiere 
dans  laquelle  le  Canada  se  trouve,  il  est  de  toute 
necessite  que  le  capital  investi  pour  le  developpe- 
ment  de  nos  ressources  naturelles  et  de  nos  indus- 
tries nationales,  rapporte  un  interet  en  rapport 
avec  les  risques  auxquels  il  est  expose.  Par  exem- 
ple  le  capital  investi  dans  l'Emprunt  de  la  Victoire 
etant  un  placement  de  tout  repos,  ne  doit  pas  rap- 
porter  autant  que  le  capital  place  dans  une  Indus- 
trie miniere,  forestiere  ou  de  manufacture  quelcon- 
que.  II  ne  faut  pas  non  plus  perdre  de  vue  qu'il  faut 
que  nos  ouvriers  canadiens  gagnent  suffisamraent 
pour  se  maintenir  dans  une  certaine  aisance,  pour- 
voir  a  l'education  de  leurs  enfants,  de  meme  que 
pouvoir  s'amasser  une  certaine  reserve  pour  les 
vieux  jours.  II  faut  que  la  classe  agricole  cana- 
dienne  recoive  une  juste  compensation  pour  les 
longues  heures  d'un  dur  labeur  qu'ils  sont  appeles 
a  faire  quotidiennement,  afin  d'augmenter  autant 
que  possible  la  production  des  premieres  necessites 
Je  la  vie.  .  Ce  qu'il  s'agit  de  trouver  c'est  le  juste 
equilibre  dans  les  relations  de  ces  differentes  clas- 
ses de  maniere  a  ce  que  chacun  recoive  sa  juste 
proportion  pour  les  services  qu'il  rend  a  la  societe 
en  general. 

Cette  tache  n'est  pas  facile  en  ce  qu'elle  pre 
sente  apparamment  des  difficultes  presque  insur 
montables,  mais  esperons  que  les  membres  de  oi 
nouveau  tribunal  du  commerce  se  mettront  resolu 
ment  a  1'oeuvre,  etudieront  les  moyens  propres  i 
augmenter  la  production,  les  meilleures  methodei 
de  distribution,  et  aideront  ainsi  a  eliminer  les  frai 
inutiles  et  a  reduire  le  cout  eleve  de  la  vie. 
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LE  COUT  DE  LA  VIE. 


Les  depeches  de  Washington  nous  ont  appris 
l|ins  le  cours  de  la  semaine  ecoulee  que  le  president 
PS  Etats-Unis  avait  declare  la  guerre  a  ceux  qu'il 
|»pelle  les  profiteurs.  II  tient  les  marchands  de  de- 
ilil  r<  sponsables  en  partie  du  cout  eleve  de  la  vie, 
|iis  cependant  donner  de  faits  precis.  Comme  con- 
■fiience  de  son  discours,  le  departement  de  la  Jus- 
te des  Etats-Unis  s'est  empare  d'une  quantite  as- 
Iz  considerable  de  produits  alimentaires  qui 
uient  dans  les  entrepots  frigorifiques  a  Chicago, 
eveland  et  ailleurs.  Les  principaux  journaux 
lotidiens  des  Etats-Unis  se  sont  empresses  d'ap- 
puver  cette  action,  et  ils  font  valoir  comme  argu- 
fent  que  le  fait  que  ces  produits  alimentaires  ont 
p  mis  sur  le  marche  en  quantite  a  fait  baisser  les 
cix.  Les  journaux  au  Canada  ont  naturellement 
ibroduit  ces  depeches,  et  le  public  en  general  s'at- 
lid  a  ce  qu'une  action  similaire  soit  prise  au  Cana- 
I.  Nous  n'hesitons  pas  a  dire  que  toute  personne 
jjant  quelqu'experience  dans  les  affaires,  et  con- 
jiissant  a  fond  le  probleme  de  la  production  et  de 
I distribution  conviendra  que  cette  politique  n'est 
I  plus  ni  moins  qu'une  politique  a  courte  vue  dont 
|  resultats  ne  peuvent  etre  que  temporaires.  La 
Miction  se  fera,  et  elle  produira  necessairement 
I  desappointement  des  plus  ameres  pour  le  public. 
Ipffre  et  la  demande  est  la  loi  naturelle  du  com- 
irce,  et  offrir  subitement  une  quantite  consi- 
Ij'able  d'un  article  quelconque  a  pour  effet  d'en 
Ire  baisser  le  prix  momentanement.  La  chose  se- 
It  de  bonne  augure,  et  un  remede  efficace  s'il  de- 
|t  y  avoir  continuellement  une  reserve  suffisante 
||.  maintiendrait  l'offre  toujours  plus  grande  que 
Idemande.  Malheureusement,  tel  n'est  pas  le  cas 
I  ce  qui  concerne  les  produits  alimentaires.  II  y 
larete  sur  le  marche  mondial.  Le  principe  est  tel- 
lient  dangereux  que  nous  craignons  que  cette  ac- 
lln  de  la  part  du  gouvernement  americain  de  for- 
m  les  proprietaires  de  produits  alimentaires  a  les 
Ikdre  a  sacrifice,  ait  une  repercussion  desastreuse 
lis  un  avenir  tres  prochain,  car  lorsque  les  reser- 
k  de  produits  alimentaires  seront  epuisees,  quelle 
lion  le  gouvernement  pourra-t-il  prendre  pour 
tlintenir  les  prix  dans  une  limite  raisonnable,  et 
lirarete  de  ces  produits  sera  telle  que  les  plus  fa- 
Pases  de  la  fortune  offriront  des  prix  exhorbitants, 
Ijiecessairement  les  pauvres  gens  n'auront  aucune 
►|;sibilite  de  pouvoir  s'en  procurer.  Ce  que  nous 
t"ims  besoin  d'abord,  c'est  une  augmentation  de  la 
Eduction,  et  une  distribution  reglementee  de  ma- 
llre  a  eviter  tous  frais  inutiles  et  assurer  a  tous 
el  consommateurs,  pauvres  comme  riches,  la  pos- 


lite  d'obtenir  ces  produits  de  premiere  necessite 
es  prix  raisonnables. 


ACCUSATIONS  PORTEES  CONTRE  LES  PROFI- 
TEURS  A  PROPOS  DU  SUCRE. 


Le  Dr  McFall,  commissaire  du  cout  eleve  de 
la  vie  du  Canada,  a  publie  recemment  un  rapport 
accusant  gravement  les  raffineurs  de  sucre  preten- 
dant  qu'ils  ont  fait  des  profits  excessifs  et  qu'ils  ont 
augmente  recemment  leurs  prix  sans  raison  justifia- 
ble. II  etend  ce  blame  sur  les  commerces  de  gros 
et  de  detail,  encore  qu'il  souligne  que  pour  ce  qui 
est  des  detaillants  il  n'y  en  ait  que  peu  qui  puissent 
etre  accuses  de  profits  exageres  sur  le  sucre. 

Des  copies  officielles  des  explications  du  Dr. 
McFall  sur  cette  question  ne  sont  pas  encore  en 
mains,  mais  si  les  rapports  de  presse  donnes  ci-des- 
sous  sont  exacts,  l'accusation  est  assez  serieuse 
pour  exiger  une  enquete  immediate  de  facon  a  ce 
que  les  raffineurs  de  sucre  puissent  etre  disculpes 
de  ce  reproche  si  les  conditions  prouvent  que  le  ju- 
gement  du  commissaire  a  ete  fausse. 

Extraits  du  rapport. 

"A  present  que  la  saison  des  confitures  et  con- 
serves de  fruits  est  arrivee  pour  la  menagere",  dit 
le  Dr.  McFall,  les  gens  en  tete  du  controle  de  notre 
sucre  ont  saisi  l'opportunite  de  porter  un  autre  coup 
a  la  conserve  menagere,  et  de  rendre  le  consomma- 
teur  encore  plus  dependant  de  la  grosse  "combine" 
de  conserve.  Depuis  plusieurs  semaines  le  mar- 
chand  a  eprouve  des  difficultes  pour  obtenir  le  Su- 
cre necessaire  a  l'approvisionnement  de  ses  clients 
de  detail.  II  y  a  eu  quelques  greves  aux  raffiineries 
qui  ont  provoque  une  diminution  de  production  et 
en  outre  les  autres  raffineurs  ont  choisi  ce  meme 
moment  pour  fermer  leurs  usines  pour  fins  de  repa- 
ration. On  a  essaye  de  faire  porter  le  blame  sur  le 
manque  de  sucre  raffine  par  suite  des  exportations 
excessives,  mais  ceci  est  absolument  faux  comme 
le  demontrent  les  faits. 

Les  chiffres  fournis  ne  justifient  pas  les 
augmentations. 

"Les  derniers  chiffres  des  douanes  qu'on  ait  re- 
qus  montrent  que  le  surplus  de  nos  importations 
sur  nos  exportations  est  beaucoup  plus  important 
que  d'ordinaire;  le  sucre  entrant  au  Canada  pour  y 
rester  est  suffisant  pour  repondre  plus  que  moins  a 
nos  besoins  domestiques.  En  depit  des  difficultes 
de  la  main  d'oeuvre  et  de  la  fermeture  en  meme 
temps  des  usines,  du  sucre  a  ete  raffine  derniere- 
ment  au  Canada  bien  au-dessus  de  nos  besoins  et 
cependant  il  y  a  rarete  de  sucre  et  une  augmenta- 
tion de  prix  a  ete  annoncee  la  semaine  derniere. 
Une  augmentation  des  prix  prend  effet  au  Canada 
tandis  que  les  prix  demeurent  fixes  sur  le  marche" 
de  New-York  qui  est  maintenant  le  bureau  de  com- 
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pensation  pour  le  sucre.  Quand  le  prix  du  marche 
a  Montreal  augmente  de  55c  les  100  livres,  le  prix 
de  tout  le  sucre  aux  mains  des  raffineurs,  des  mar- 
chands  de  gros  et  de  la  plupart  des  detaillants  aug- 
mente aussi,  meme  sur  les  fortes  quantites  en  ma- 
gasin. 

Les  detaillants  ne  sont  pas   accuses  dans 
I'ensemble. 

"Quelques  detaillants  ont  deja  augmente  leurs 
prix  pour  la  seule  raison  qu'ils  jouent  le  role  de  pro- 
flteurs.  Mais  la  chose  n'est  pas  generate,  car  la  plu- 
part de  nos  detaillants  sont  de  bons  citoyens.  D'au- 
tre  part,  il  n'y  a  pas  de  combine  ou  d'entente  gene- 
rate avant  que  le  sucre  atteigne  les  detaillants  et  il 
y  a  une  arme  puissante  en  operation  pour  entrainer 
a  la  hausse  tout  de  suite  le  prix  des  dizaines  de  mil- 
lions de  livres  de  sucre  dans  les  coffres  a  stock. 

Les  marchands  de  gros  incrimines. 

Cette  "combine"  procure  un  escompte  subs- 
tantia aux  marchands  de  gros  pourvu  qu'ils  main- 
tiennent  le  prix  courant  fixe  par  la  "combine"  ;  si 
les  prix  sont  reduits,  l'escompte  n'est  pas  accorde. 
Dans  de  telles  conditions  la  hausse  des  prix  sur  tous 
les  stocks  importants  est  inevitable. 

Cette  "combine"  protege  la  richesse  des  gros 
interets  commerciaux,  mais  detruit  la  bonne  vieille 
coutume  de  la  confiture  menagere  et  saigne  les 
clients.  On  se  rappellera  qu'il  y  a  quelques  semai- 
nes  un  des  plus  gros  raffineurs  dont  le  capital-ac- 
tions est  lourdement  majore,  annoncait  a  son  as- 
sembled annuelle  que  ses  profits  pour  la  derniere 
annee  avaient  presque  double." 

M.  A.  C.  Pyke,  secretaire  de  l'Association  des 
Epiciers  en  gros  de  l'Ontario,  a  publie  un  rapport 
de  cette  institution  en  reponse  aux  accusations  de 
profits  exageres  sur  le  sucre,  en  ce  qui  a  trait  au 
commerce  d'epicerie  en  gros. 

Referant  au  rapport  du  Dr  R.  J.  McFall  qui  pa- 
rut  la  semaine  passee  dans  la  presse  quotidienne, 
M.  Pyke,  dit:  "Je  puis  dire  que  les  gros  stocks  de 
sucre  dont  le  Dr.  McFall  fait  mention  ne  sont  cer- 
tainement  pas  entre  les  mains  des  epiciers  en  gros. 
Les  stocks  de  sucre  detenus  par  les  epiciers  en  gros 
sont  considerablement  au-dessous  de  la  normale  et 
de  fait,  la  plupart  des  epiciers  en  gros  sont  comple- 
tement  depourvus  de  sucres  granules  et  les  appro- 
visionnements  sont  presque  inobtenables  des  raffi- 
neurs. 

"Une  'combine'  pour  la  vente  du  sucre  n'existe 
certainement  pas  en  tant  que  les'epiciers  en  gros  et 
•en  detail  sont  concernes." 

Ni  rabais  ni  escomptes  ne  sont  consentis  par 
les  raffineurs  pour  l'observance  de  leurs  prix,  com- 
me  le  pretend  le  rapport  du  Dr.  McFall. 


"L'escompte  pretendu  substantiel  aux  mar- 
chands de  gros  dont  il  est  question  a  ete  soigneuse- 
ment  examine  par  le  bureau  d'Alimentation  du  Ca- 
nada. II  prevoit  une  marge  de  profit  brut  maximum 
de  5  pour  100,  toutes  depenses  relatives  a  la  distri- 
bution du  sucre  etant  supportees  par  l'epicier  en 
gros.  Nulle  personne  au  courant  de  la  question  ne 
peut  pretendre  que  cette  marge  est  deraisonnable 
ou  cue  li'  sucre  poiurait  etre  distribue  par  d'autres 
moyens,  sur  une  base  moins  chere  que  celle-la." 

Quant  aux  accusations  que  le  detaillant  a  pris 
des  profits  illegitimes  sur  le  sucre,  le  rapport  du 
Dr.  McFall  dit  que  la  chose  n'est  vraie  que  dans 
quelques  cas.  C'est  un  fait  connu  que  les  epiciers 
font  un  profit  approximatif  de  10  pour  100  sur  le 
sucre  et  que  le  cout  minimum  de  faire  affaires  est 
d'environ  18  pour  100,  de  sorte  qu'il  est  douteux 
qu'on  puisse  soutenir  l'accusation  de  profits  exage- 
res sur  le  sucre,  meme  dans  les  cas  particuliers 
mentionnes. 

Un  changement  complet. 


Les  raffineurs  qui  ont  ete  interviewes  preten- 
dent  qu'ils  ont  fait  des  efforts  constants  pour  main- 
tenir  l'approvisionnement  de  sucre  necessaire  pour  i 
repondre  aux  besoins  du  commerce  canadien.  lis 
ont  pu  y  arriver  assurent-ils  jusqu'a  ce  que  les  re- 
tards actuels  dans  la  reception  des  sucres  bruts  les 
en  aient  empeches.  Les  livraisons  de  sucre  raffine  I  , 
depuis  quelques  semaines  ont  ete  considerables  et  | 
encore  qu'il  ne  fut  pas  possible  d'aceumuler  beau- 
coup  de  surplus,  il  n'y  eut  pas  de  manque  veritable 
de  sucre.  L'augmentation  des  demandes  vint  des 
manufacturiers  et  des  jobbers,  aussi  bien  que  des 
distributeurs  au  detail  et  il  est  generalement  ad- 
mis  qu'il  n'y  a  pas  accumulation  chez  le  marchand. 
de  gros  ou  chez  le  detaillant.  A  present  les  raffi- 
neurs eprouvent  de  la  difficulte  a  faire  marcher 
leurs  usines  et  quelques-unes  sont  fermees  faute; 
de  sucre  brut. 

Serieux  effet  des  greves. 

I 
La  gravite  de  la  forte  greve  des  employes  d 
ports  qui  a  dure  plus  quinze  jours  et  qui  a  arrete  des 
centaines  de  bateaux  se  fait  ressentir  ici  a  present. 
La  greve  a  dure  dix-sept  jours  et  les  raffineurs  pre- 
tendent  qu'il  faudra  un  meme  laps  de  temps  pour 
retablir  les  envois  reguliers  comme  avant. 

'   k 
Les  taux  de  change,  la  main-d'oeuvre,  le  fret. 


•:l; 


Les  taux  de  change  ont  varie  materiellement 
depuis  nos  dernieres  cotations  du  sucre  et  l'aug- 
mentation du  cout  de  transport  du  sucre  brut  au> 
raffineries  canadiennes  s'eleve  en  chiffres  ronds  I 
une  difference  d'environ  25c  les  100  livres. 

Les  demandes  d'augmentation  de  salaires  on 
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,e  comblees;  les  sacs  du  jute  ont  hausse,  et  d'au- 
es  elements  encore  scni  venus  corser  la  situation. 
a,  demande  accrue  des  deux  mois  derniers  pendant 
saison  active  des  conCtures  et  conserves  mena- 
ces a  force  le  raffineur  a  travailler  a  pleine  capa- 
te  pour  repondre  aux  besoins  du  commerce.  II 
i  a  fallu  parfois  plus  de  sucre  que  celui  qui  lui 
:ait  alloue  par  la  Commission  du  sucre.  II  fut  done 
jlige  d'aller  sur  le  marche  et  d'acheter  des  sucres 
lpplementaires  dont  il  avait  besoin  aux  prix  du 
arche  et  les  coter  plus  cher. 

Telles  sont  du  moins  les  declarations  des  inte- 
ss6s. 


POURQUOI    LES  BALAIS  SONT  CHERS. 


LES  COTATIONS  DES  AMANDES  SONT 
TRES  ELEVEES. 


prix  d'ouverture  pour  les  "Trois  Couronnes"  est 
de  232  shillings  a  New-York  contre  160  shil- 
lings I'an  dernier. 


La  situation  du  marche  en  ce  qui  a  trait  aux 
x  ecalees  est  caracterisee  par  une  augmentation 
prix  et  par  une  tres  forte  demande.  Les  avis 
us  ici  par  les  importateurs  montrent  des  cota- 
ns  d'ouverture  a  de  tres  hauts  nivaux  et  ces 
ances  sont  notees  sur  les  amandes,  les  noix,  les 
taches  et  les  avelines. 

La  noix  de  coco  est  egalement  tres  difficile  a 
enir,  les  livraisons  etant  en  retard  et  les  prix 
ntrant  des  tendances  a  la  hausse.  Pour  ce  qui 
des  amandes  leur  recolte  est  loin  d'etre  aussi 
ine  que  celle  de  l'an  dernier  et  la  demande  est 
remement  forte.  L'Europe  en  est  un  fort  ache- 
r  ainsi  que  le  Canada  et  les  Etats-Unis.  Se^on 
importateur  les  prix  d'ouverture  des  amandes 
it  les  plus  eleves  qu'on  ait  jamais  vus.  Les  aman- 
Trois  Couronnes,  ecalees  sont  cotees  a  232 
lings  les  100  livrcs  c.  et  f.  New-York,  contre 
shillings  il  y  a  un  an.  Ceci  porte  les  amandes  a 
l'i  nts  la  livre  ici.  Les  amandes  ont  avance  de  4 
t&  la  livre  ces  jours  derniers. 
Tour  ce  qui  est  des  noisettes,  les  eotations  pour 
es  Jo  France  contiauent  a  augmented  et  des  prix 
eleves  sont  anticipes. 

II  y  a  une  grosse  recolte  de  noix  en  Californie 
..e  annee,  mais  80  pour  100  de  cette  recolte  est 
due  en  ecale.  Les  pistaches  sont  plus  elevees, 
excmple  de  la  force  du  marche  etant  fourni  par 
cotation  de  18  cts  pour  les  peanuts  espagnoles 
1  a  Norfolk,  Virginie.  II  n'y  a  pas  de  perspecti- 
ve prix  inferieurs.  Les  cotations  d'ouverture  sur 
avelines  sont  annoncees  a  185  shillings,  ce  qui 
dfie  un  prix  de  44c  la  livre  ici,  contre  28  cents 
dernier. 


L'augmentation  des  prix,  dit  un  fabricant  de 
balais  qui  connait  la  situation,  est  attribuee  a  la 
guerre.  II  fut  recolte  moins  de  ble  d'Inde  a  balais, 
les  prix  du  ble  d'Inde  furent  plus  eleves  et  il  y  eut 
rarete  de  main-d'oeuvre  dans  les  manufactures. 
Les  etats  d'Oklahoma,  du  Texas,  de  l'lllinois  et  du 
Colorado  produisent  85  pour  100  du  ble  d'Inde  a 
balais  des  Etats-Unis.  L'lllinois  passait  pour  etre 
le  plus  fort  producteur  du  ble  d'Inde  a  balais.  Le 
centre  de  culture  du  ble  d'Inde  a  balais  s'est  de- 
place  de  l'ouest  a  TOklahoma.  La  superficie  plan- 
tee  l'an  dernier  dans  les  cinq  principaux  Etats 
etait:  Oklahoma,  140,000  acres;  Kansas,  63,000; 
Texas,  50,000;  Illinois,  31,000  et  Colorado,  30,000. 
Ce  total  de  314,000  acres  donnait  une  recolte  de 
63,000  tonnes  de  ble  d'Inde  a  balais. 

II  y  a  1,500  manufacturers  de  balais  aux  Etats- 
Unis  et  plusieurs  centaines  au  Canada.  La  pro- 
duction moyenne  est  estimee  a  environ  soixante- 
quinze  douzaines  par  jour,  soit  en  bloc,  35,100,000 
balais  par  an  dans  tout  le  pays.  En  depit  de  l'aug- 
mentation  du  nombre  des  vacuum  cleaners,  des 
vadrouilles  a  l'huile  et  autres  articles  de  balayage 
introduits  dans  les  maisons,  le  balai  de  ble  d'inde 
tient  sa  place  traditionnelle  et  est  plus  employe  que 
jamais. 


L'EPARGNE  AUX  ETATS-UNIS 


Jamais,  assure  1'  "Agence  Economique  et  Finan- 
ciere,"  on  n'a  economise  autant  aux  Etats-lTnis 
que  depuis  quatre  ans.  Dans  les  Etats  dot  l'Est,  ou 
l'epargne  a  ete  le  plus  considerable,  le  pourcen- 
tage  d'accroissement,  10.7%  est  relatm-nient  peu 
eleve.  Les  populations  des  Etats  du  Sud,  qui 
etaient  jadis  celebres  par  leur  imprevoyance,  out 
accru  leur  epargne  da<  44.9%  soit  4  fois  plus  que 
les  populations  des  Etats  de  l'Est  et  deux  fois  plus 
que  celles  des  Etats  d?  la  Nouvelle-Angleterre 
(20.5%).  Les  Etats  de  l'Ouest  moyen  ont  accru 
leur  epargne  de  39,3%  et  les  Etats  de  l'Ouest  de 
101%,  en  qui  constitue  un  record. 


UN  TRUST  AMERICAIN  POUR   L'EXPORTATION 
DU  TABAC. 


La  plus  importante  manufacture  de  tabac  aui 
existe  aux  Etats-Unis  la  "Tobacco  Product  Cor- 
poration," vient  de  constituer  a  New-York  un 
trust  d'exportation:  "L'export  Corporation  of  To- 
bacco," au  capital  de  17  millions  de  dollars.  Ce 
trust  se  propose  d'oxploiter  les  principaux  marches 
de  l'etranger.  Ses  premiers  efforts  se  porteront  sur 
ia  Grande-Bretagne  et  sur  la  Chine.  II  ne  se  bor- 
nera  pas  d'ailleurs  a  l'exportation,  mais  etabli»-* 
a  l'etranger  des  fabriques. 
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LA  CONSTRUCTION 


CAP    DE    LA    MADELEINE 

Eglise  et  presbytere  de  $00,000  pour 
la  paroisse  de  Ste-Pamille.  Pretre: 
Re>.  Pere  Fusee.  Des  soumissiona 
seront    demanciees    bientot. 

Poste  de  pompiers  pour  le  conseil 
municipal.  Maire:  Irene"  Rochefort. 
Architecte:  Jules  Caron.  Trois-Rivie- 
res. 

CASCADES 

Ecole   pour   la   commission   scolaire. 
Le  contrat   a  ete  accorde   et  les   tra- 
vaux   doivent   commencer  bientot. 
POINTE   GATINEAU 

Residence  et  magasin  pour  Mine 
Jos.  Toutloff,  50  avenue  Champlain. 
detruits  par  le  feu.  Les  assurances 
couvrent  une  partie  des  pertes.  On  re- 
construira  immediatement. 
LEVIS 

Pabrique  de  $5,000  sur  la  rue  Com- 
merciale  pour  la  Cie  Des  Limes  de 
Levis.  Les  travaux  doivent  commen- 
cer immediatement.  Le  travail  sera 
fait  a  la  journee. 

LONGUE-POINTE 

5     fabriques     de     $212,000    pour     la 
Montreal  Locomotive  Works,  Ltd.,  145 
rue  St-Jacques,  Montreal.  L'on  a  com- 
mence  les    travaux   d'excavation. 
LEVIS 

Modifications      au     college      (salle) 
$2,000.     Superieur:    Rev.   C.   Lemieux. 
Le  contrat  a  ete  accorde  et  le  travail 
doit   commencer  incessamment. 
MONTREAL 

Ecurie  de  $4,500,  ruelle  Joly,  pour 
Louis  A  .Gosselin,  143  rue  St-Jacques. 

4  plain-pieds  de  $7,500  sur  l'avenue 
Northcliffe,  Notre-Dame  de  Graces, 
pour  J.  R.  Dagenais,  376  rue  Marquet- 
te. Le  proprietaire  fera  tout  le  tra- 
vail a  la  journee  et  il  aura  besoin  de 
materiaux. 

Magasin  et  residences,  $8,500,  sur 
la  rue  Ste-Catherine  Est,  pour  J.  B. 
Baillargeon,  329  rue  Ontario  Est.  Tout 
le  travail  sera  fait  par  le  personnel  du 
proprietaire. 

Edifice  fabrique,  $9,000,  195  rue 
Wellington,  pour  la  Booth  Coulter 
Copper  &  Brass  Co.,  Ltd.,  19  rue 
Queen. 

Reconstruction  d'un  theatre,  $150,- 
000,  pour  la  Loews  Montreal  Theatres 
Ltd.  President:  T.  P.  Birchall.  Le 
Theatre  Frangais  a  ete  achete  et  il 
sera  reconstruit,  des  modifications 
interieures  seront  faites;  on  peinture- 
ra,  la  galerie  superieure  sera  enlev£e 
et  le  premiere  galerie  sera  agrandie. 

Reparations  et  modifications  a  un 
magasin  de  fer,  $3,000,  sur  le  Boule- 
vard St-Laurent,  pour  la  L.  J.  A.  Sur- 
veyer,  Ltee,   52  boulevard   St-Laurent. 

Entrepot  de  $4,000,  248  rue  William, 
pour  la  Jacob  Finestone  &  Weiner 
Co.,  2  avenue  Ste-Cecile.  Tout  le  tra- 
vail sera  fait  par  les  proprietaires.  On 
achetera  les  materiaux. 

Entrepot  de  $85,000,  sur  la  rue  Par- 
thenais,  pour  la  Dominion  Oil  Cloth 
Co.,  Ltd.,  1192  rue  Ste  Catherine  Est.s 
Certains  materiaux  seront  achetes. 

Cottage  de  $8,000  sur  l'avenue  Ven- 
dome,  Notre-Dame  de  Graces,  pour  D. 
Farrell,  605  avenue  Lansdowne.  Le 
personnel  du  proprietaire  fera  le  tra- 
vail. Aucun  materiel  necessaire  pour 
le  moment. 

2  cottages  de  $10,000  chacun  sur  le 


chemin  de  la  Cote  St-Antoine,  Notre- 
Dame  de  Graces,  pour  D.  Farrell,  605 
avenue  Lansdowne.  Le  travail  sera 
fait  a  la  journee. 

Garage  public  de  $50,000,  rues  City 
Councillors  et  Ontario  Ouest,  pour 
Bramson  Auto  Service.  Gerant:  T. 
Bramson,   455   Place  Phillips. 

2  residences  de  $7,000  chacune  sur 
l'avenue  Mayfair,  Notre-Dame  de  Gra- 
ces, pour  Isai'e  Prefontaine,  edifice  du 
Credit  Foncier.  On  achetera  certains 
materiaux. 

Garage  public  de  $10,000  sur  l'ave- 
nue Westminster.  Le  nom  du  proprie- 
taire n'est  pas  donne. 

3  residences  de  $7,000  chacune,  sur 
la  rue  Sherbrooke  Ouest,  pour  Isa'ie 
Prefontaine,  edifice  du  Credit  Fon- 
cier. 

Garage  sur  l'avenue  Rosemont,  pour 
M.  Martin.  Le  travail  doit  commencer 
bientot. 

Fabrique  de  chaussures  pour  la 
Smardon  Shoe  Co.,  Ltd.,  533  rue  Vi- 
sitation. Des  soumissions  seront  de- 
mandees  cette  semaine  par  l'architec- 
te. 

2  magasins  et  residences,  $6,500, 
2240  rue  Ontario,  pour  le  Dr  Rene  La- 
porte,  2236  rue  Ontario  Est.  Tout  le 
travail  sera  fait  a  la  journee. 

Reparations  a  un  edifice,  $6,000,  30 
rue  Craig  Ouest,  pour  J.  H.  Garth, 
30  rue  Craig  Ouest. 

2  magasins  et  4  plain-pieds,  avenue 
Mont-Royal  et  Messier,  pour  H.  Grat- 
ton,  724  rue  Gamier.  Le  travail  sera 
fait  a  la  journee. 

Ecole  "St-Edouard",  $100,000,  rues 
St-Denis  et  Beaubien,  pour  le  compte 
de  la  Commission  des  Ecoles  Catholi- 
ques.  Tres.,  N.  Lafontaine. 

Additions  aux  abattoirs  de  la  Pointe 
St-Charles,  $50,000,  pour  la  Montreal 
Abattoirs,  Ltd.,  139  rue  Mill. 

Fabrique  de  bonbons  et  de  sirops, 
etc.,  $8,000,  sur  la  rue  St-Dominique, 
pour  J.  A.  Simard,  1571  rue  St-Domi- 
nique. Le  travail  sera  fait  a  la  journee. 

2  magasins  et  theatre,  $40,000,  angle 
Mont-Royal  et  rue  Clarke,  pour  De- 
metres  Peogantes,  303  avenue  Espla- 
nade. Les  materiaux  ne  sont  pas  tout 
achetes. 

Magasin  et  fabrique  de  $9,000,  594 
rue  Beaudry,  pour  Massey  Knitting, 
620  rue  Beaudry. 

Residence  de  $4,325,  38  avenue  Bel- 
grade, Notre-Dame  de  Graces,  pour 
Philip  Desico,  117a  avenue  Prud'hom- 
me. 

Residence  de  $3,500  rue  St-Georges, 
quartier  Bordeaux,  pour  M.  Menard, 
1663  rue  Jeanne  Mance.  Le  proprie- 
taire fera  tout  le  travail  a  la  journee 
et  il   achetera  les   materiaux. 

3  plain-pieds  de  $6,000  sur  la  rue 
St-Denis,  pour  Mme  P.  T.  Charlebois, 
2568  rue  St-Denis. 

Garage  et  extension  a  une  residence, 
$4,000,  385  avenue  Lansdowne,  West- 
mount.  On  achetera  les  materiaux. 

Hangar  a  bois  et  a  charbon,  $3,000, 
54  avenue  Duluth  Est,  pour  Philip  Du- 
broosky,  54  avenue  Duluth  Est.  Le 
personnel  du  proprietaire  fera  tout  le 
travail.   On  achetera  les  materiaux. 

Garage  prive  de  $2,450,  614  Lasalle, 
pour  La  Parisienne  Shoe  Co.,  Ltd.,  614 
Lasalle.  Tout  le  travail  sera  fait  a  la 
journee;  certains  materiaux  seront 
achetes. 

Residence  (3  plain-pieds)  $4,000,  sur 
l'avenue  Dublin,  quartier  St-Gabriel, 
pour  Joseph  Pilon,  2044  avenue  Bor- 
deaux. Certains  materiaux  seront 
achetes. 


es, 


Residences  pour  3  families,  9eme 
Avenue,  Rosemont,  pour  H.  Begnoclie, 
306  rue  Mentana.  Le  proprietaire  fera 
tout  le  travail  a  la  Journ6e  et  il  aura 
besoin  de  certains  materiaux. 

Reparations  a  un  magasin,  $9,000, 
225  rue  St-Jacques,  pour  la  Fashion 
Craft  Co.,  Ltd.,  225  rue   St-Jacques. 

Garage  de  $2,000,  622  rue  Beaudry, 
pour  Georges  Tremblay,  185  rue  Mont- 
calm. 

Garage  public  de  $120,000,  rue  Ste- 
Catherine  et  avenue  Wood,  pour  la 
Montreal  Arena  Co. 

Cottage     de     $5,500,     sur     l'aven 
Monkland,     Notre-Dame     de     Graces, 
pour  D.   B.  Hodge,  avenue  Monkland. 
Notre-Dame  de  Graces. 

Residence  de  $7,000,  724  avenue  des 
Pins,  pour  Paul  Sise,  724  avenue  des 
Pins. 

Residence  de  $9,000,  sur  l'avenue 
Westhill,  Notre-Dame  de  Graces,  pour 
A.  C.  Shaver,  c/o  C.  R.  Tetley,  349 
rue  Bleury. 

Fabrique  de  bonbons  et  de  biscuits, 
$110,000,  sur  l'avenue  Brewster,  pour 
la  Montreal  Biscuit  Co.,  1008  avenue 
Green. 

Garage  et  ecurie  de  $50,000,  sur  la 
rue  St-Patrice,  pour  la  Crane  Ltd.,  128 
rue  Bleury. 

QUEBEC 

Addition  a  une  fabrique,  $20,000, 
sur  la  rue  St-Dominique,  pour  la  Rock 
City  Tobacco  Co.,  rue  St-Dominique. 

Atelier  de  machine,  $3,500,  lere  Ave- 
nue, 4eme  Rue,  Limoilou,  pour  Char- 
land,  Bernard  &  Cie,  33%  rue  Ch 

Addition  au  Seminaire,  $300,000. 
pour  le  Seminaire  de  Quebec,  rue  Ste- 
Famille.  Superieur:  Mgr  Frs  Pelletler. 
Des  soumissions  seront  demandees  la 
semaine  prochaine. 

Additions    a   1'Hopital    "St-Charles". 
$25,000,  15  rue  Gignac,  pour  les  Soeursi 
du   Bon   Pasteur.      Architecte:    Pierre 
Levesque,  115  rue  St-Jean. 

Addition  a  une  fabrique,  $2,500,  an- 
gle avenue  Renaud  et  rue  St-Leon. 
pour  la  St.  Lawrence  Vinegar  Co. 

Poste  de  pompiers,  de  $5,000,  mar-| 
che  Finlay,  pour  le  Conseil  de  Ville. 

2  residences  de  $15,000  chacune,  sur, 
la  rue  Cremazie,  pour  Chrysante  Jo- 
blin,  182  rue  Latourelle. 

OUTREMONT 

12     residences,     $116,000,     av 
West  End,  Kelvin,  Peronne  et  Outre 
mont,  pour  le  Conseil  de  Ville. 

Residence    de    $15,000    ,sur  l'avenw 
Rockilde,  pour  B.   St.  John.  Des  soir 
missions   seront  bientot  demandees. 
ST-IGNACE   DU    LAC 

Bureau  et  entrepot  de  $7,000,  pou> 
la  Belgo  Canadian  Pulp  &  Paper  Co 
Chutes  Shawinigan.  Gerant:  M.  Beri 
naus. 

ST-JEAN 

Fabrique  de  teintures  pour  la  Beld 
ing    Paul    Corticelli    Co.,    St-Jean.   Oi 
construira  deux  grandes  tours  et  d 
reservoirs. 

TROIS-RIVIERES 

Fabrique  d'embouteillage.  de  $8,001 
sur  la  rue  Badeaux,  pour  la  Frisc 
Bottling  Works  Co.  Gerant:  F.  Treps 
nier. 

Cremerie  de  $10,000,  sur  la  rue 
sante,  pour  la  Cremerie  des  Trois-R 
vieres,  rue  St-Georges.  Gerant:   F.  3 
Lacoursiere. 

Bain  de  $18,000,  sur  la  rue  St-Ma 
rice,  pour  la  Canada  Iron  Foundrie 
Ltd.   Gerant:    Douglas   J.   Peake. 
bain  est  pour  l'usage  des  employes 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et   d'Arthabaska 


APPORT   DE   LA  SEMAINE   FINISSANT   LE  16  AOUT  1919 

Comte  d'Arthabaska 

ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 

>ame     M.   J.    Henderson    vs     William   Adam,    de    Wickham 

Ouest,  saisie-gagerie   cons, 
he   Grand    Trunk  Ry.    Co.    vs   H.   Bernier,   de   Victoriaville, 

$125. 

Georges    Boisvert    vs    Joseph    Roberge,    de    St-Albert    de 

Wickham,  action  en  bornage. 
mer  Belisle  vs  Thos.  Caya  et  al.,  de  N.-D.  du  Bon-Conseil, 

$500. 
anque  d'Hochelaga  vs   Dame  Olivine   Morin  et  vir.,   de  St- 

Edmond,  $1,027.81. 

ACTIONS  EN   COUR  DE   CIRCUIT 

Izear  Gagn<5  vs  Thomas  Paradis,  de   Ste-Anastasie  de  Nel- 
son, $10. 

Izear  Gagn6  vs  Thomas   Paradis,  de   Ste-Anastasie  do   Nel- 
son, $10. 

Iieophile   Boisvert  vs   Corporation  du   Canton   de  Warwick, 
24.50. 

§gard  Automobile  de  Victoriaville,  Ltee  vs  J.   O.  Beauche- 
min,   de    St-Louis   de    Bland,   $64.75. 
Fortin  vs  Stan.  Richer,  de  Ham  Nord,  $42. 


^TES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREMENT 
D'ARTHABASKA 
Du   11   au   16  aout  1919 

bligation  —  Ludger  Pellerin  a  Mme  Desanges  Gagnon,  p. 
60,   Princeville,   $3,200. 

mte.— Hercule  Houle  a  Eddie  St-Pierre,  p.  277,  Bulstrode, 
$1,50,  $800  a/c. 

ligation. — Edouard  et  Eddie  St-Pierre  a  David  Cote,  p. 
277  et  p.  305,  Bulstrode,  $1,100. 

ariage  —  Edgar  Laroche  et  Mme  Albina  Bussiere,  separa- 
tion de  biens. 

s^P-  en  fldei-commis. — The  Victoriaville  Furn.  Co.,  Ltd.,  a 
"la   Soc.   Nationale  de   Fiducie,   $25,000   et   $5,000  add    a 

cy4%. 

)ligation.— Ferdinand  Croteau  a  Xavier  Ratte\  32,  33,  34  et 

p  s.e.   34a.   St-Christophe,   $1,000. 
Stament.— John    Turcotte    a   Achille    Turcotte,    p.    384.    St- 

Norbert  et  autres. 
nte— Oscar  Girouard  a  Donat  Frechette,  p.s.   14a  et  14b 

lOe  rg,   Stanfold,   $175,  payees, 
nte.— Onetime    et    Oscar    Henri    a    Norbert    Nolin,    p     70 

Princeville,   $1,450,  payees, 
snte— F.  X.  Lacroix  a  Onesime  Henri,  83,  Princeville,  $1,000 

payees, 
nte.— Francois    Tousignant   a   Mme   Celina    Desharnais,    p. 

12,  Princeville,  $350  payees. 
>nte.— Alfred    Durand    a   Amedee   Laroche,    25,    Princeville, 

"800  payees, 
iriage.— J.   Wilfrid    Paris   et   Mme   Marie-Rose   Forlier.   se- 
paration de  biens. 
.nte.— Fabien  Lebel  a  Rosaire  Labbe\  514,  Bulstrode,  $2  000 

$500  a/c. 
stament.— Mme   Marie-Louise   Houle   a   Herman   Danis    % 

ind.,  177,  Ste-Victoire. 
nte.— Mme  Marie-Blanche  Labonte  a  Hormisdas  Allard    p 

277,  Bulstrode,  $1,500,  dues, 
ligation— Adelard   G61inas  a  Alfred  Leblanc,   11a    12e  rg 

Simpson,  $1,300. 
ans port.— Alfred    Boudreau    a    Donat    Lacerte,    sur   Joseph 

Boudreau,  $350. 
nte.— Nestor    Hardy   a    ZSphirin    Demers,    2    parties      12b 

cont.   lie  rg,  Maddington,   $2,100,   $900  a/c. 
nte.— Mme  Clara  Rheault  a  Adelard  Joyal,  2  parties  306 

Bulstrode,   $1,300,  $1,000  a/c. 
nte. — Dieudonne   Frechette  a   "Frechette   et   Frere"    n    53 

St-Paul,  $200  payees.  ' 

riage— Rodolphe    Vigneault    et    Mile   Adele    Trudel,    com- 

munaute   de   biens. 


IREAU    D'ENREGISTREMENT,   CITE    ET   DISTRICT   DES 
DES   TROIS-RIVIERES 


Demande   de   radiation — Zotique   Lamy  re   Urbain   Lamy. 

Vente — Odilon  Linteau  a  Jos.  Abran,  flls  d'Edouard. 

Cession — Anny  Cormier  a  Rev.   J.  A.   Moreau. 

Vente — Godfroi    Vivier   a    William    Mongrain. 

Quittance— Vve  Joseph  Toupin  a  Dame  C.   B.  Trottier. 

Quittance — Louis   Rousseau  a  Arthur   Dargis. 

Vente — Ovila  Gagnon  a  Benjamin  Gagnon. 

Obligation— Paul    Gaudet    a    Caisse    Populaire    Trois-Rivieres. 

Obligation — Edmond  Doucet  a  J.  W.  Guillemette. 

Obligation  —  Ovide  Milot  a   Martin  Boland. 

Quittance — Adolphe  Belleville   a  Laura   Beaudry. 

Quittance— Bella  Roy  a  Paul  Gaudet. 

Quittances — Vve   Emile    Dufresne    a   Edmond    Doucet. 

Quittance — Martin  Boland   a   Edmond   Doucet. 

Quittance — Evariste   Gelinas    a    Eugene    Bournival. 

Vente — Victor   Lamy  a   R6v.   L.   E.  Duguay. 

Garantie    hypothecate— Alfred    Garneau    &    Thos.    H.    Trow 

a  Robert  Ryan. 
Vente — Norton   Perkins  a   Guy  Boyer. 
Quittance— Eucher   Masse   a   D6sir6   Boland. 
Quittance — Guillaume   Courtois   a   Louis    Flageole. 
Juittance— Percepteur  du  Revenu  k  Succ.   M,   I..    Rlvard, 
Obligation— Arthur  &  Ls  Lamy  a  Isai'e  Lamy. 
Obligation— Henri    Sansfacon    a    F61ix    Cloutier. 
Obligation— Joseph   Goulet    a    Louis    Paulhus. 
Obligation — Louis   Janvier   esq.   a   Henri    Mailloux 
Transport—  D.    Chenevert  a  J.   A.   Tourville. 
Obligation— Dallaire  &  Pothier  k  Hon.  R.  S.  Cooke. 
Vente  a  reme>e— Vve  Josaphat  Duval  a  Edouard  Loranger 
Quittance— J.   F.  Bellefeuille  a  Alide  Lesieur. 
Quittance — Louis  Paulhus  a  Dallaire  &  Pothier. 
Quittance— Edouard    Loranger    a    Vve    Josaphat    Duval 
Quittance— P.   A.   Gouin   a    Manuel    Chaucette. 
Quittance— Dame  L.  E.   Boisclair  k  J.  F.   Bellefeuille. 
Quittance— Caisse    Populaire    Trois-Rivieres    a    Arthur    Mir- 

chand. 

Quittance— Charles   Page  a  Three   Rivers   Shipyards   Ltd 
Cession-    Dame    Victor   Lemay  a  Wilbrod   Lemay. 
Vente— Joseph    Deziel    a    Onesime    Boisvert. 
Vente— Banque    Nationale   a   Arthur   Grenier. 
Quittance— Commission    Seolaire    Grand'Mere    a 

Arneault. 

Quittance— Ephrem   Despins   k  A.   &   S.   Venues 
Quittance— Alfred    Verville   a    Adam    Grenier 
Quittance— Vve  Willie  Lacombe  a  Banaue   d'Hochelaga 
Vente— Thomas   Rouette   a  Joseph  Gauthier 
Obligation— Arthur    Bergeron    a    J.    A.    Langevln 
Declaration   sociale— M.   Janna   &   Hanna. 

'"    "    ;\  '1    a    Albert    Vincent. 

Quittance— Vve   Hyaclnthe    Marchand   a    Ovlde    Bourassa 
Quittance— Percepteur  dn   Revenue  k  Sure.   Parmelio   M-irtel 
Quittance— Percepteur    du    Revenue    a    Succ.    Adolphe    Thi- 

baudeau. 

Quittance— Jessie  Turner  a  J.   H.  Nap    Desaulniers 
Quittance— Philias    Dufresne    a    Adelard    Doucet 
Quittance     Vve    Omer   Belleville   a    Theode    Dufresne 
Declaration    de   societe— La    Cie    de    Blouses    St-Maurice 
Obligation— Frederic  Desilets  et  al.  a  Pierre  Jacques 


Henry    St- 


Semaine  du   12  au   19  aout 


ittance— Alida  Lamy  et  al.  a  Zotique  Lamy. 


CITE     ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  15  au  19  aout 

JUGEMENT   EN   COUR   SUPERIEURE 

LU(1«i1^Trl"'igny   et    al-    St'Tite    vs   Eugene    Veillet.    St-Tite 

JUGEMENTS   EN  COUR  DE   CIRCUIT 

Charles   Gauthier   vs    Hercule   Loranger    $25  20 
Charles   Gauthier  vs   Euclide   Lambert    $25  00 
Chs   Bourgeois  vs   Joseph  B61and.   $90.00. 
Chs   Bourgeois  vs  Joseph  Girard    $98  74 
Albert  Ferland  vs  J.  D.  Grant,  $6S.75 
Imperial  Oil  Co.,  Ltd.  vs  Moise  Cossette,  $40  97 
Adolphe   Lambert   vs    Oscar   Carpentier    $30  21 
Toungny  &  Frere  vs   Anselme   Sanscartier.   $43.31 
Dame  Mary  Milette  vs  Joseph  Labarre,  $5  50 
U  P.  Pelletier  vs  Arthur  Lapointe.   $27  28 
Georges  Lalancette  vs  Thomas  Lamv,  $19  60 
J.  Emile  Julien  vs  Henry  Matteau,  $11.78 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


Ale   x. O'Brien  vs   J.   MacPherson,    $39. 
A.  Hallewell  vs  H.  Horton,  $4. 
A.  Aumais   vs  J.  Laporte,   $39. 
'    P.  de  Martigny  vs  D,  Farmer,  $32. 
E.  A.  Huot  vs  J.  B.  Huot,  $77. 

D.  C6t6  vs  W.  Gagnon,  $4. 
W.   Daoust   vs   I.   Seguin,   $65. 

A.  Drouin  &  Co.  vs  E.  Paquette,  $15. 
J.  O.  Lefebvre  vs  P.  Butter,  $8. 
Miss  B.  Renaud  vs  E.  Manseau,  $74. 
A.  Bertrand  vs  A.  Borduas,  $4. 

E.  April  vs  Frs  Lavoie,  $43. 

H.  L.  Guilbert  vs  A  .Imbleau,  $19. 
Thos.  Meunier  vs  Jos.  Gelinas,  $18. 
Mme  M.  Murphy  vs  Chas  Lafleur,  $9. 
Mme   A.   I.    Dingwall   vs   M.   J.    McAn- 

drew,  $98. 
Chas     Pesant    vs    J.    Ingram,     Maison- 

neuve,   $35. 
Renfrew    Machinery    Co.,    Ltd.    vs    E. 

St-Jacques,    Eastman,    $17. 
R.   Campeau   &   Co.   vs   G.   Dandurand, 

Montreal. 
A.  Leduc  vs  Jos.  Trudel,  $6. 
H.  S.  de  Carufel  vs  S.  Ducharme,  $15. 
Mme  Ls  Pothier  vs  F.   Ouellette,   $39. 
Robert  Robert  vs  P.   Normandin,   $21. 
J.  H.  Migneron  vs  Roch  Mondat,  4eme 

classe. 
A.  Lonica  vs  J.  Davis,  $50. 
J.  C.  Bachand  vs  L.  L.  Boulay,  $36. 
J.  A.  Gareau  vs  Jacques  Grenier,  $32. 
Ls   Brunelle  vs  Ls  Lafontaine,  $5. 
R.   Thouin  vs  A.   S6guin,   $22. 
C.    E.    Lamoureux   vs    N.    C.    Lalonde, 

$71. 
J.   Routtenberg   et   al.  vs   Floriau  Du- 
charme,  $28. 
A.  Bourdon  vs  J.  Mullins,   $10. 
Geo.  Butters  vs  R.  C.  Daoust,  $15. 
Eudore   Tremblay   vs   L.   Mercier   fils, 

Ltee,  $35. 
John  Kennedy  vs  G.  Griska,  $13. 
Hector  Cote"  vs  M.  Robin,  $32. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  E.  Connell,  $8. 
Soc.     dAdministration      G6ne>ale     vs 

Mme   P.   Descoteaux,   $99. 
Antoinette     St-Aubin     et    vir.     vs     H. 

Thauvette  &  Co.,  $34. 
Nap.  Mandeville  vs  Wm.  Jones,  $20. 
Lasalle     Extension     University    vs    L. 

Hamel,  $91. 
L.    O.   Grothe\   Lt6e  vs   Armand   Cypi- 

hot,  $23. 
R.   Thouin  vs  A.  D^sormeaux,   $13. 
R  .Thouin  vs   J.  Daoust,  $19. 
Harry  Clareopsky     vs     N.  Solychure, 

$27. 
J.  B.  Drapeau  vs  Ed.  Lalumiere,  $18. 
C.    Roch    vs    E.    Caisse,    Maisonneuve, 

$52. 
Jos.  Letendre  vs  Mme  E.  Lepage,  $44. 
M.A.A.A.      vs      Mme  P.   Laine   et  vir., 

4eme  classe. 
J.  B.  Johnson  vs  J.  M.  Lapierre,  $58. 
H.  Cohen  et  al.  vs  F.  J.  Aumais,  $40. 
L.  Martin  vs  Jos.  Primeau,  $25. 
Eug.  Laflamme  vs  P.  San.  Pierri,  $72. 
Imp.   Piano   &   Gramophone   Co.   vs   J. 

Roch,   $35. 


Ferd.  Dagenais  vs  Art.  Brisebois,  $50. 

Art.  Yvon  vs   Marcus  Cohen,  $50. 

N.  Clement  vs  Geo.  Cromp,  $2. 

Modern  Painting  Co.  vs  J.  Paolaki, 
$33. 

Levi  Jacob  vs  E.  Chayer,  $21. 

Z.   Richard  vs  R.   Chicoine,   $47. 

Alex.   Mongeon  vs  D.  Villeneuve,  $39. 

G.  A.  Campbell  &  Co.  vs  Geo.  P. 
Johnston,    $29. 

City  Realty  Co.,  Ltd.  vs  M6dard 
Brousseau,   $5. 

P.  M.  Beaudin  vs  H.  Carreau,  $8. 

M.  L„  H.  &  P.  Co.  vs  G.  Stevens,  $15. 

M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  F.  Durocher,  $6. 

Garmaise  Inc.  vs  J.  Lauzon,  $48. 

Ls   Ober  vs   B.   Wyndhann,   $85. 

Protestant  School  Trustees  for  La- 
chine  &  Dorval  vs  Ketza  Huzuliak, 
$26. 

Cie  Martel  &  Fils  vs  A.  Provost,  $72. 
L.  C.  Barbeau  vs  P.   S.  Charos,  $64. 

F.  Segal  vs  H.  Makofsky,  $20. 
School  Com.  Coteau  St-Pierre  vs  J.  A. 

Jackron,   $55. 

School  Com.  Coteau  St-Pierre  vs  J.  E. 
O.  Chaput,  $3. 

C.  Courtois  vs  B.  Cohen,  $99. 

P.  B.  Lamarre  vs  Jas.  E.  Cope,  $41. 

Mme  H.  Mercier  vs  J.  P.  Trottier, 
Grandes   Piles,   $61. 

L.  Gauron  vs  Ed.  Lafleur,  Ville  St- 
Pierre,   $26. 

Alb.  Paquette  vs  A.  B<§gin.  Maison- 
neuve, $30. 

Lazar  Rabinovitch  vs  Henry  Pine, 
Greenfield  Park,  $74. 

P.    B.    Lamarre    vs    Theo.    Marziniak, 

Longueuil,    $38. 
LAgence       Provinciale       vs       Arhtur 

Seves,   Pointe-aux-Trembles,   $35. 
A.  Aubry  vs  Mms  M.  L.  Brien  et  vir., 

Longueuil,   $31. 

A.  Lapointe  vs   T.   Pelletier,   Lachine, 

$35. 

Lazare   Desrochers   vs   J.   O.   Leveille\ 

Beauharnais,  $59. 
N.    Lemieux   vs    Godfroy    Chenier,    St- 

Je>6me,   $43. 
Alex.      Anderson      vs      Wm.      Wilbur, 

Montreal,   $31. 
Workmen's     Loan     Syndicate     vs     K. 

Nadler,    $35. 

G.  Boulet  vs  Israel  Rubie,  $30. 

Jos.  Lafrance  vs  Arthur  Finestone, 
$16. 

G.  Brisebois  vs  Eugene  Staine,  $36. 
Geo.  H.  Faille  vs  Alex.  Currie,  $45.  . 
Chas.  Fine   vs    T.   Morris    Center,   $10. 
L.  Bessette  vs  A.  Lespe>ance,  $45. 
P.  Swikov  vs  W.  Fischuk,   $58. 
M.  Talarinsky  vs  S.  Koltz,  $15. 
J.   Routtenberg  et  al.   vs   J.  A.   Mont- 
bourquette,  $20. 

J.    Routtenberg   et   al.   vs   L.   Paradis, 

$43. 

J.  Garmaise  vs  R.  Desmarais,  $75. 
Mme    Jos.    S6guin   vs    H.    DeJisle,   $37. 
J.  G.  Tapley  vs  E.  Gagnier,  $10. 
Lachine    Protestant    School    Trustees 

vs  W.  B.  Boucher,  4eme  classe. 
Dr  C.  Bertrand   vs  T.  Arbique,   $5. 
A.  Brownstein  vs  J.  Gauthier,  $2. 
Cohen  Ltd.  vs  Alf.  Leblanc,  $22. 


J.  H.  Joannette  vs  P.  Prevost,  $10. 
Mme  I.   Trudel  vs  E.  Lajeunesse,  $56. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  Mme  S.  Leves- 

que,  $63. 
P.   Fafard  vs  Ls  Turcotte,  $47. 
P.  Fafard  vs  Jos.  Cournoyer,  $62. 
E.  Deschenes  vs  Mme  E.  Lalonde,  $6. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  A.  D.  Paris,  $59. 
B.  Adduccio  vs   M.   Cappulli,  $2. 


JUGEMENTS     EN     COUR     SUPE- 
RIEURE 


Realties  Securities,  Ltd.  vs  Hormisdas 

Laurendeau,    Montreal,   $227. 
J.   Fontaine    vs    Jacques    Robert,   Ste- 

Rose,  $227. 
W.   R.   Tannahill    vs    J.  A.  Beaudoin, 

Montreal,  $705. 
H.  Sessenwain  vs  H.  Takefman  Regd., 

Montreal,   $399. 
Evariste    Marcotte    vs    Ls-Romeo   Ri- 
chard, Labelle,  $108. 
John    Lotis    vs    Can.    Steel    Foundries, 

Ltd.,   Montreal,   $525. 
Jas.  Bowa     vs     Dom.   Coal  Co.,  Ltd., 

Montreal,    $500. 
J.   S.   Prince   &   Co.      vs      Clementine 

Bourgeois,   Montreal,   $963. 
Hilaire  Plamondon  vs  Eusebe  Lecava 

lier,    T.    Benard    &    Fils,    Montrdal 

$556. 
Jos.   Lamoureux      vs      Raoul  Vachon 

Montreal,  $1,074. 
D.  Baril  vs  Min.   Chil.   of  Fred.  Dieu 

lefet,  Montreal,  $105. 
Xavier  Belanger  vs  H.  Wm.  Mahoney 

Montreal,  $104. 
Dom.    Bridge    Co.,    Ltd.      vs      W.   £ 

Wright,  Montreal,  $118. 
Henri  Gougeon  vs  J.  B.  Guenn,  Mont- 
real, $670. 
Douglas   Bremner,  Ltd.  vs   G.  T.  Scol 

brown,   Montreal,  $250. 
Frs  de  Martigny  vs  H.  Sauriol,  Mont 

real,  $103. 
Pelletier,  L.  B.  &  M.  vs  Jos.  Auclair 

McMasterville,  $146. 
Pat.    McGuire    vs    Armand  Beaudoin 

Montreal,  $173. 
J.  U.  Carriere  vs  Elia  Blincoff,  Mont- 
real, $113. 
J.   S.   Prince   &   Co.      vs      Clementine 

Bourgeois,  Montreal,  $284. 
Xavier  BeJanger  vs  H.  Wm.  Mahoney, 

Montreal,  $104. 


CURATEUR 


N.   Farovitch,   Regd.,   Montreal,  - 
L.  Turgeon,  curateur. 
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Les  prix  des 

DAYLOsont 


LES  prix  des   DAYLO  et  des  Batteries  Tungsten  sont 
reduits  considerablement  — surtout  ceux  des  batteries. 

Et  les  rouages  de  la  production  Eveready  tournent  tres  vite  pour  repondre  aux  de- 
mandes  pour  les  batteries  Tungsten  et  les  Daylo  dont  la  popularity  s'accroit  sans 
cesse. 

Leur  qualite  est  meilleure  que  jamais.  La  Batterie  Tungsten  est  la  batterie  la  plus 
durable  et  la  plus  forte  sur  la  marche  —  c'est  le  genre  de  batteries  que  le  client 
revient  acheter  en  souriant. 

La  publicite  intensive  Daylo  attire  I'attention  des  acheteurs  d'un  oc£an  a  I'autre. 
Les  annonces  de  magazines  font  connaitre  partout  les  multiples  usages  des  Daylo. 
Dans  votre  ville  meme,  dans  votre  voisinage  immediat,  il  y  a  des  clients  prets  a 
acheter  de  nouvellcs  batteries  et  de  nouvelles  Daylo.  Si  vous  tenez  a  ce  que  leurs 
dollars  s'amoncellent  dans  votre  tiroir-caisse,  tenez  en  stock,  etalez  et  poussez  im- 
mecliatement  la  vente  des  Daylo. 

Ecrivcz  pour  avoir  la  nouvelle  liste  de  prix  Daylo 

CANADIAN  NATIONAL  CARBON  CO.,  Limited. 

Dept.  211 
Toronto,  Ontario, 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


MARCHE  DE  MONTREAL 
Mercredi  soir,  le  20  aout  1919. 
En  general,  le  marche  de  la  quin- 
caillerie est  tres  satisfaisant.  Le  ion 
est  encore  a  la  hausse  et  peu  de  chan- 
gements  ont  ete  faits  a  part  des  haus- 
sesi  Ces  augmentations  ont  porte  sur 
les  cloches  de  tratneaux  (les  cloches 
fixees  a  une  bande  de  cuir),  les  pen- 
tures  et  les  couplets  a  ressort,  les 
fers  a  souder,  les  varlopes,  les  pieds- 
de-roi,  les  niveaux  et  les  lignes  faites 
par  les  maisons  Stanley  et  Lufkin. 
Les  hache-viande  se  vendent  plus 
chers  aussi.  Le  fer  en  gueuse  a  mon- 
te  de  $2  la  tonne.  Les  montres  In- 
gersoil  ont  subi  une  hausse  sur  toute 
la  ligne.  II  y  a  beaucoup  de  fermete 
dans  plusieurs  lignes  et  les  feuilles  et 
les  plaques  d'acier,  I'acier  et  le  fer 
en  barres,  les  clous  et  la  broche,  la 
jute,  etc.,  ont  des  tendances  vers 
I'affermissement.  Le  plomb  et  le  fer- 
blanc  en  lingots  sont  un  peu  plus  va- 
cies. 

LES     FERS     A     SOUDER      ET     LES 

HACHE-VIANDE    A    LA 

HAUSSE. 

Fers    a    souder,    Hache-viande. — Des 

hausstes    d'environ    30    pour   cent   sont 

en  vigueur  sur  les  fers  a  souder.  Cette 

hausse  suit   le  recent  changement  qui 

s'est    produit   dans    la    base   du    ..livre 

en    lingot.    Les    hache-viande,      de    la 

marque    Model    et    Jewel    se    vendent 

plus    chers,    a    cause    du    changement 

de   I'escompte. 

LES   COUPLETS   A    RESSORT   A    LA 
HAUSSE    DE    MEME    QUE    LES 

VARLOPES. 
Couplets,   Varlopes.  —   Des,  avances 
sont    en    vigueur    pour    les   couplets    a 
ressort    Chicago    et    Bommer.      Cette 
hausse  est  d'environ   10  pour  cent.   Le 
prix    des   varlopes    a    ete    revise    aussi 
et    la    hausse    varie    de    15    a    25    pour 
cent  sur  les  anciens  prix. 
LES     CLOCHES      DE      TRAINEAUX 
PLUS    CHERES    AINSI    QUE 
LES     MONTRES. 
Cloches|    de    tratneaux,    Montres.    — 
Des    avances    ont   ete   faites   sur   quel- 
ques    lignes    de    cloches    de    tratneaux, 
surtout    les    cloches    fixees      sur    une 
bande  de  cuir.  Cette   hausse  est  d'en- 
viron   10   pour  cent. 

Les  montres  Ingersoll  ont  egale- 
ment  subi  une  hausse.  Les  nouveaux 
prix   sont   les   suivants: 

Modeles  avec  cadran  ordinaire: 
Maple  Leaf,  $1.80;  Eclipse,  $2.65; 
Midget,  $3.15;  Junior,  $3.15.  Pour  le 
poignet,  $3.30. 

Modeles  Radiolite:  Radiolite,  $2.35; 
Radiolite,  2  dans  1,  $2.50;  Eclipse 
Radiolite,      $3.15;     Midget       Radiolite, 


$3.65;  Midget  Wrist  Radiolite.  $3.90; 
Midget  Radiolite,  2  dans  1,  $3.80; 
Waterbury    Radiolite,  $5.00. 

Modeles  sur  pierres:    Reliance  Snap, 
$5.50;    Reliance   Screw,   $5.80;    Relian- 
ce avec   boitier  en   Gold    Filled,  $9.05; 
Waterbury,      avec    cadran     ordinaire, 
$4.30;    Waterbury   Radiolite,  $5.00. 
L'ETOUPPE    PEUT    MONTER;     LES 
PIEDS-DE-ROI     ET    LES    NI- 
VEAUX A  LA   HAUSSE. 
Etoupe,    Pieds-de-roi    et    Niveaux.  — 
Dans    le    moment,    lej|   tendances    sont 
fortement    a    la    hausse    pour    I'etoupe. 
La    marque   "Clipper"   se   vend    actuel- 
lement    18c    et    bien    qu'il    n'y    ait    pas 
d'avance    a    ce    prix,    les    importateurs 
disent   qu'ils   ne   savent   pas  ce   que    le 
prochain    char    va    leur   couter,   et    les 
tendances  sont  fortement  a  la  hausse. 
Les      pieds-de-roi       et    les     niveaux 
Stanley,   etc.,   ont   monte   d'environ    10 
a   15   pour  cent,  tandis   que   les;  pieds- 
de-roi    Lufkin    se    vendent    aussi    plus 
chers,    soit    une    augmentation    d'envi- 
ron   10   pour  cent. 

LES     VENTES      DE      CABLE      PLUS 
CONSIDERABLES;     LE     JUTE 
MONTE    ENCORE 
Cable  et  Cordage.  —   Le   declin  des 
prix   du    cable    la    semaine   derniere   a 
apparemment    eu    pour    effet    de    sti- 
muler    les    affaires    et    il    y    a    eu    une 
amelioration   marquee   dans   le   chiffre 
des   ventes   faites   au    cours   de    la    se- 
maine.   Les    cotations    actuelles    sont: 
manille    anglais   ou    Beaver,   28c    la    li- 
vre;    manille    pur,    32;    sisal,    25c.    Le 
marche    des    Etats-Unis    est    tres    ex- 
cite   en    ce    qui    concerne    la    jute    et 
Ton    peut   s'attendre   a   des    hausses. 
POELES      ET     ACCESSOIRES      SUR 
UNE    BASE    STABLE. 
Accessoires    et    poeles.    —    Le    mcu- 
vement    des    accessoires    etampes    et 
troues    continue    d'etre    tres    actif.     II 
y   a   bientot   de   I'activite   dans   les   ex- 
peditions,   surtout    pour    les    endroits 
eloignes.    Bien    qu'il    n'y      ait    pas   d'a- 
vances,   le  ton   reste  ferme. 

Les  poeles  et  les  ranges  ne  sont  pas 
tres  actifs,  mais  I'on  s'attend  a  faire 
un  gros  commerce  cet  automne.  Les 
prix    restent   fermes. 

LE    MOUVEMENT    DE    L'HUILE 

EST  BON. 
Huile  de  charbon,  Gazoline. — Bien 
que  le  mouvement  de  la  gazoline  con 
tinue  d'etre  lourd,  il  n'y  a  pas  de 
changement  dans  la  base  du  prix  qui 
ceste  encore  a  33c  le  gallon  pour  la 
gazoline  a  automobile.  Les  ventes 
d'huile  de  charbon  continuent  d'etre 
considerables  et  les  prix  restent  a 
21c  et  24c   suivant   la  qualite. 


GROSSES  COMMANDES  POUR  LES 

CLOUS;  LA  BROCHE  PLUS 

FERME. 

Broche  et  clous.  —  Les  prix  restent 
fermes  pour  les  clous.  Les  tiges  en 
broche  ont  ete  particulierement  fer- 
mes sur  le  marche  des  Etats-Unis  et 
les  tendances  ici  vont  vers  I'affermis- 
sement de  la  base.  Aucune  avance 
n'est  attendue  ici,  mais  elle  pourrait 
se  produire  d'un  moment  a  I'autre. 
On  dit  que  le  mouvement  est  lourd 
et  que  dans  certains  cas,  les  jobbers 
suffisent  a  peine  a  repondre  aux  de- 
mandes.  Les  prix  des  clous  de  bro- 
che et  des  clous  decoupes  restent  a 
$4.75  le  baril.  Les  produits  de  la 
broche  et  la  broche  elle-meme  sont 
tres  fermes. 

LES    BARRES    ET    LES   TIGES   FER- 
MES;    PAS    DE    BAISSE    DE 
PRIX. 

Fer  et  acier.  —  Les  prix  ont  ete 
maintenus  sur  le  fer  et  I'acier  en  bar- 
res.  II  y  a  eu  des  avances  recemment 
aux  Etats-Unis  sur  quelques-unes  de 
ces  lignes  et  il  se  pourrait  que  ces 
hausses  se  fassent  aussi  ici,  mais 
n'est  pas  probable  que  cette  augmen 
tation  se  fasse  immediatement.  Le 
mouvement  en  general  est  satisfai- 
sant. 

Acier  doux 3.75 

Acier  a   machinerie,   flni  fer    .  3.80 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort  . 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes •    •   •  3.75 

Acier  a  outils   Black  Diamond, 

la  ib 0.22 

Acier     fondu     Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer     ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffine\  tes  100  lbs   ....  4.75 

LES    TOLES    SANS    CHANGEMENT 

MAIS     ELLES    PEUVENT 

MONTER. 

Plaques  et  feuilles.  —  Bien  que  le 
marche  se  maintienne,  les  tendances 
portent  encore  vers  un  changement 
de  prix  a  la  hausse.  Cette  hausse  sera 
le  resultat  de  I'augmentation  du  cout 
de  la  main-d'oeuvre.  Le  mouvement 
a  ete  tres  satisfaisant  pour  le  com- 
merce et  les  toles,  noires,  en  particu- 
lier,    sont    fermement    maintenues. 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les  100  lb 

Calibre  10 5.50  6.25 

Calibre  12 5.55  6.30 

Calibre  14 5.60  6.35 

Calibre  16   .    .    : 5.70  6.50 . 

Calibre  18-20    .    i 6.25  6.35 

Calibre  22-24 6.30  5.40  j 

Calibre  26 6.35  6.50 1 

Calibre  28 6.65  7.00 
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Tole  galvanised  en  feuilles: 

10*/4  onces 8.35  9.25 

Calibre  28 8.30  8.85 

Calibre  26 8.50 

Calibres   22  et  24    :    .    .    .   7.70  8.35 

Calibre  16    .    .    . 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8.35 

Calibre   20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LA  SOUDURE  A  BROCHE  PLUS 

CHERE;  LES  PRODUITS  DU 

PLOMB  MAINTENUS. 

Produits  du  plomb.  —  Une  avance 
a  ete  faite  sur  le  prix  de  la  soudure 
a  broche.  Cette  hausse  a  ete  de  1  J4.c 
la  lb.  Le  prix  des  qualites  ordinaires 
n'a  pas  ete  change.  Le  mouvement 
est  bon  et  le  commerce  absorbe  les 
produits   du   plomb. 

Nous   cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12* 

Rebuts  de  plomb 0.13  i 

Courbes    et  trappes   en    plomb. 

15%.; 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3 J  la  lb., 

Med1  carve,   la   lb.    .....  0.12] 

Plomb    en   feuilles,    4   a    8   lbs, 

JriecPcarrS 0.09J 

feuilles  coupees,  %c  extra  et 
feuilles  coupees  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 

Sd'whire,   garantie,   la  lb.    .    .    .  0.37 

SoiKhire,    strictement.    la    lb.    .  0.321 

■Soudure,  commerciale,  la,  lb.    .  0.31  i 

-Soudure,    wiping;    la    lb.    .     .     .  0.29] 
Soudure  a  broche   (No  8) — 

40-60 0.37} 

45-55-  . 0.40 

10  60    . 0.43 

iinc  en  feuilles,  casks    ....  0.17 

Sine  en  lots  brisks 0.18 

E  FER  EN  GUEUSE  PLUS  CHER; 
LE  PLOMB,  LE  FERBLANC 
BAISSENT. 
Metaux  en  lingots.  H —  Les  marches 
;ont  plutot  tranquilles,  et  iJ  faut  s'y 
litterrdre  a  dette  epoque  de  I'annee. 
Le  cuivre  est  inactif  et  la  position  du 
erblanc  est  tres  erratique.  Le  com- 
Inerce  general  est  limite  pour  ces  li- 
mes. 
1  Cuivre.  —  Avec  des  marches  a  la 
ausse  depuis  quelque  temps,  il  sem- 
lerait  que  les  consommateurs  ont 
[ourvu  a  leurs  besoins  ,  a  des  prix 
noins  eleves  que  ceux  qui  sont  en  vi- 
|ueur  dans  ie  moment.  Le  marche  est 
in  peu  plus  facile  a  26c  et  27c  la  lb. 
i  Le  fer-blanc.  —  Les  changements  de 
irix  ont  ete  nombreux  et  le  marche 
st  plus  ou  moins  instable.  A  60c  la 
fvre,  il  a  ete  fait  quelques  petites 
ientes. 

Plomb,  —  Le  ton  est  plus  facile  et 
;s  prix  sont  baisses  d'un  demi-cen- 
fn  a  7|/2c  la  lb. 
Antimoine.  —  Des  prix  plus  bas 
ont  cotes  sur  ce  metal  et  le  prix  de 
llontreal  est  10c  la  lb.  L'on  attend 
arrivee  de  1'an.timoine  anglaise  au 
Dmmencement  du  mois  prochain. 
Aluminium.  —  Ce  metal  n'offre  pas 
e  changement  et  les  prix  restent 
ncore  a  35c  la  lb. 


Fer  en  gueuse.  —  Bien  qu'il  n'y  ait 
pas  de  difficulty  a  repondre  a  la  de- 
mande  limitee,  les  prix  se  sont  affer- 
mis  et  Ton  demande  $50  la  tonne.  Le 
marche   des   Etats-Unis  est  ferme. 

LA    PEINTURE 

La  terebentine  a  ete  I'item  interes- 
sant  du  marche  de  la  quincaillerie, 
el  le  a  continue  a  monter  et  la 
seule  cotation  donnee  au  cours 
de  la  semaine  a  ete  $2.50  pour 
les  lots  de  5  gallons.  II  a  ete, 
dit-on,  impossible  de  trouver  des 
stocks  en  barils.  Naturellement,  le 
mouvement  n'est  pas  considerable  a 
ce  prix  et  les  jobbers,  dans  tous  les 
cas,  ne  sont  pas  anxieux  de  vendre. 
L'huile  de  graine  de  lin  n'a  pas  chan- 
ge de  prix.  Les  shellacs  ont  monte  de 
50  et  75  cents  le  gallon.  Le  mastic  et 
le  blanc  de  plomb  continuent  d'etre 
tres  fermes  et  ils  sont  tres  actifs.  Le 
mastic  a  l'huile  de  graine  de  lin  pure 
est    particul  ierement   fort. 

Les  peintures  melangees  et  les  li- 
gnes  similaires  se  vendent  bien  pour 
cette  epoque  de  I'annee  et  les  manu- 
facturiers  sont  satisfaits  des  condi- 
tions  actuelles   du   marche. 

L'HUILE    DE    GRAINE    DE    LIN 
SANS    CHANGEMENT. 

Huile  de  graine  de  lin.  —  La  rarete 
de  l'huile  se  continue  et  la  condition 
du  marche  est  un  peu  plus  stable 
quant  a  la  base  du  prix.  Quelques 
jobbers  ne  veulent  pas  donner  de 
prix,  et  les  prix  cotes  la  semaine  der- 
niere  sont  en  vigueur  actuellement. 
La  demande  est  raisonnable,  ce  qui 
veut  dire  que  les  ventes  sont  limi- 
tees  plutot  que  considerables. 

Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils    . 3.05 

1  i     9  barils 

10  a.  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils' 3.07A 

5  a     9  barils 

LA  TEREBENTINE  EN  PETITS 
LOTS  A  $2.50. 
Terebentine.  —  II  y  a  eu  une  avan- 
ce sans  precedent  sur  le  prix  de  la  te- 
rebentine ici,  et  Ton  ne  peut  se  pro- 
curer que  de  petites  quantites  a  la 
fois.  La  probability  d'une  ameliora- 
tion ne  semble  pas  prochaine  et  les 
prix  vont  plutot  monter  que  descen- 
dre.  II  y  a  eu  un  declin  ces  jours-ci 
sur  le  marche  de  Savannah,  mais  la 
rarete  des  stocks  a  cet  endroit  et  par- 
tout  ailleurs  rend  absurde  toute  idee 
de  baisse  dans  les  prix.  La  seule  co- 
tation donnee  ici  au  cours  de  la  se- 
maine a  ete  $2.50  et  encore  pour  les 
lots  de  5  gallons. 

Terebentine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a   4  barils 

Par  petits  lots 2.50 

(Empaquetage  extra) 


LE    MASTIC    EST    FERME;     IL    SE 
VEND    TRES    BIEN. 

Mastic.  —  La  vente  du  mastic  a  ete 
remarquablement  bonne  chez  cer- 
tains jobbers,  et  plus  considerable 
que  d'habitude  au  mois  d'aout.  Les 
prix  sont  tres  fermement  maintenus, 
mais  par  suite  de  I'avance  de  la  saison 
et  le  prix  des  huiles  fermes,  on  peut 
s'attendre  a  une  avance.  Tous  les  job- 
bers considerent  la  situation  comme 
tres   forte. 

Nous   cotons: 

Mastic    Standard: 


En  barils  .  .  . 
En  yz  barils  .  . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres  . 
Par  12%  livres 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs 


Au- 

des- 

sous 

5 

1 

del 

tonnes  tonne  tonne 

$5.00 

$5.25  $5.60 

5.15 

5.40 

5.75 

5.85 

6.10 

6.45 

6.10 

6.35 

6.70 

6.35 

6.60 

6.95 

8.10 

8.35 

8.70 

»     8.60 

8.85 

9.20 

7.15 

7.40 

7.75 

LE       BLANC       DE       PLOMB       DANS 
L'HUILE    EST    ACTIF. 

Blanc  de  plomb  dans  l'huile.  —  Une 
grande  activite  a  regne  sur  le  mar- 
che du  blanc  de  plomb  dans  l'huile, 
et  le  chiffre  total  des  ventes  a  ete 
considerable.  Le  ton  reste  aussi  fer- 
me qu'avant  et  il  n'est  pas  probable 
que  la  base  devienne  plus  facile.  Pour 
les  qualites  ordinaires,  les  prix  sont: 
Lots  de  cinq  tonnes,  les  100  livres, 
$15.50;  lots  d'une  tonne,  $16  et  en 
lots  plus  petits,  $16.35. 
LE  MOUVEMENT  D'AOUT  EST 
LOURD   POUR    LES   PEINTURES. 

Peintures  et  specialites.  —  Plu- 
sieurs  manufacturiers  rapportent 
beaucoup  d'activite.  Cela  est  du  pro- 
bablement  a  I'activite  des  travaux  de 
peinture  dans  les  diverses  parties  du 
pays,  car  les  jobbers  de  I'Ouest  en- 
voient  continuellement  des  comman- 
des  et  demandent  des  livraisons 
promptes.  Le  mouvement  pour  le  mois 
d'aout  depasse  les  attentes,  dit-on. 
Les  tendances  des  prix  sont  naturel- 
lement tres  fermes. 
LE  SHELLAC  PLUS  CHER;  LA 
RESINE  A  LA  HAUSSE;  LA 
VITRE     FERME. 

Shellac,  Resine,  Vitre.  —  Une  avan 
ce  de  75c  le  gallon  pour  le  shellac 
blanc  et  une  hausse  de  50c  pour  le 
shellac  orange  ont  ete  faites  cette 
semaine.  Cette  hausse  porte  le  prix, 
en  barils,  a  $7  le  gallon  pour  le  blanc 
et  a  $6.25  pour  I'orange,  avec  une 
augmentation  de  25c  le  gallon.  La 
resine  est  rare  et  chere,  la  base  ac- 
tuelle  etant  a  $23.50  le  baril  pour  la 
"G".  Les  stocks  sont  tres  petits.  Le 
marche  de  la  vitre  est  tres  actif  et  le 
ton  est  ferme,  bien  qu'aucune  avance 
ne  soit  attendue  pour  le  moment. 
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PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquidebronze. 
Liquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.n  li.  Montreal. 
Cleu. 

La  livrc 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)                     la  livre 
Terre  d'Ombre  brute.  Xo  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.09* 

Terre  d  Ombre  pure,  tonnelets  de 

100   livres 0.15 

Torre  d'Onibre  brulee,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.09J 

Terre  d  Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09 J 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulee,  No  1,  100 

livres 0.9  J 

Terre  de  Sienne  brulee,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Cbrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,  100  livres.  0.12     0.14 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres   0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1 0.05J 

Noir  fin,  pur  sec 0.09J 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05J  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.03 J 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..   0.06     0.10 J 

Ochre  frangais,  barils 0.08 

Ochre   sapin,    100   livres    ..0.07     0.08 

Rouge  Super  Magnetic 0.03 J 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
boites  d'une   livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25     0.28 

Verts,   purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de   Chine 1.00 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre   d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47£ 

Albagloss 4.02J 

Colle. 

Colle  All-Round  Brantford — 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 
Vitre                             Simple     Double 
epais-      6pais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessus  de  25  ..   ..$16.80     $22.90 
26  a  34 17.80       24.85 


35  a  40 18.35       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  k  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101k  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 

Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

f.o.b.  Montreal,  Toronto,  London, 
Hamilton. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4,  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de   101   a  110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 

Clous  de  vitriers. 

Recouverts   zinc,    $1.45   les   douze   pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00     16.35 

Crown,  pur 16.00     16.35 

Ramsay,  pur 16.00     16.35 

Green  Seal 16.00     16.35 

Moore,  pur 16.00     16.35 

Tiger,  pur 16.00     16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .   .     16.00     16.35 
Elephant,  veritable    .    .     16.50     16.85 

Red  Seal 16.00     16.35 

Decorators,  pur  ....     16.00     16.35 
O.  P.  W.  anglais  ....     16.20     16.55 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de  Paris 
En  barils,  environ   600  lbs    .    .     0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48J 

En  barillets,  50  et  100  lbs    .    .     0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

Eit  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures  preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 


B-H,   plancher-vestibule 4.55 

Minerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..   ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  egyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Moire,  peinture  de  plancher  ..   ..3.85 

Moure,  Sani-flat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..   ..4.30 

C. P. C.  pure,  blanche 5.05 

C.P.C.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs .  4 . 60 
O.P.W.    marque    Canada,    a   plan- 
cher  3.75 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.60 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.80 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.(  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.95 

Mellotone.  couleurs 3.60 

Sanitone,  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  preparers,  blanches  ..   ..4.25 
Pearcy,  preparees,  couleurs   ..    ..4.50 
f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
Shellac. 

Blanc  pur,  gall 6.55 

Orange  pur,  gall 6.05 


UNE  SESSION 
de  la  Cour  du  Banc  du  Roi 

ayant  juridiction  criminelle  dans  et 
pour  le  district  de  Montreal,  se  tiendra 
au  Palais  de  Justice,  en  lacit6  de  Mont- 
real, 

MERCREDI,  10  septembre  prochain,  k 
DIX  HEURES  du  matin. 

En  consequence,  je  donneavis  public 
a  tous  ceux  qui  auront  a  poursuivre 
aucune  personne  maintenant  detenue 
dans  la  prison  commune  de  ce  district 
et  a  toutes  les  autres  personnes  qu'elles 
y  soient  presentes. 

Je  donne  avis  aussi  a  tous  les  juges 
de  paix,  coroners  et  agents  de  la  paix, 
pour  le  district  susdit,  qu'ils  aient  a  s'y 
trouver  avec  tous  les  records. 

Le  Sherif,  L.  J.  LEMIEUX. 

Bureau  du  Sharif, 
Montreal,    20  aout    191'9. 
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PLUSHAUTEqUAUTE 

F^jTEEnC 


Mf*5U« 


No.  80  FLAT  WHITE 

P»AI  N  TS 

OTTAWA  PAINT  WORKS  LIMITED 
"">oh»0  OTTAWA  »anC^»'" 

^^^^M  CANADA  j^^^* 


OTTAWA  PAINT  WORKS  Limited 

OTTAWA 


MONTREAL 


SUCCURSALES 

TORONTO 


VANCOUVER 


En   ficrlvant   au*   annonceurs,  mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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VENEZ  A  L' 


EXPOSITION  DE 


Du  28  aout  an  6  septembre 

N'oubliez  pas  de  visiter  nos  pavilions  et  de  vous  faire  connaitre. 
Vous  serez  cordialement  recu  et  vous  trouverez  nombre  de 
choses  qui  vous  interesseront  dans  le  grand  etalage  des  pro- 
duits  de  McArthur,  Irwin,  Limited.  Notre  installation  se  trouve 
dans  la  Salle  des  Industries,  pres  de  I'entree  ouest. 

Etal&g'es  separes  et  instructifs  de 

PEINTURES  CROWN  DIAMOND 
PEINTURE  RED  LION 
FOURNITURES  DE  TANNEUR 
FOURNITURE  DE  BUANDERIE 

PRODUITS  CHIMIQUES  ET  TEINTURES  D'ANILINE 
ALABASTINE 
JAP-A-LAC 
VERT  DE   PARIS 
BLANC  DE  PLOMB 

nCAKTHUR,lRWIN  fcED 


MONTREAL 


Maison  fondee  en  1842 


Manufacturiers   et   importateurs  de   produits   chimiquec,    ingredients    a    teir.tures.    cou- 
leurs    d'aniline,    extraits    pour    tanner,    colles,     vernis,     peintures     et     couleurs     seches. 
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,  Eclair  age  et  Demarrage 
U;-  Electrique 

AUCUN  auto  n'a  un  meilleur  syste- 
me  de  demarrage  et  d'eclairage 
que  celui  que  peuvent  a  present  se 
procurer  les  acheteurs  des  Autos  Ford. 
C'est  un  produit  Ford,  construit  a 
meme  le  moteur — 

— un  demarreur   infaillible    aussi  effi- 
cace  que  le  moteur  lui-meme: 

— un  systeme  d'eclairage  puissant,  uni- 
forme  a  toutes  les  vitesses  de  l'engin. 

Pour  les  modeles  decouverts  —  les  autos  de 
Tourisme  et  les  Routieres  —  c'est  L'EQUI- 
PEMENT  QUE  L'ON  PEUT  AVOIR. 
Pour  les  autos  fermes  —  Sedans  et  Coupes 
—  c'est  L'EQUIPEMENT  REGULIER. 
Sur  tous  les  modeles  la  Magneto  Reguliere 
Ford  fournit  egalement  I'allumage  indepen- 
damment  des  batteries. 

Voyez  I'auto  Ford  muni  de  ce  nouvel  equipe- 
ment. 

RoutiSre  Ford,  $660;  Auto  de  touriste,  $690. 

Sur  les  modeles  decouverts  I'equipement  de   l'6clalrage  et 

du   demarrage  electriques  coute   un 

supplement  de  $100. 


Coup6,   $975;    Sedan,   $1,175    (les    prix    des     modeles    fermSs 


m 

\    i  ■  ■ 


111       IS 


m     mtm 


Ford  Motor  Company  of  Canada,  limited,  Ford,0nt. 
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LES  PAPIER8  A  TAPISSER 
STAUNTON 

FOUR    1920 

offrent  un  choix  complet  d'idees  nouvelles  et  de 
traitements  originaux  qui  forcent  les  gens  a 
tapisser  leur  maison  plus  souvent. 

Les  Papiers  "Tout  Rogaes"  Staunton 


sauvent  du  temps  et  du  travail   et  simplifient  le 
travail  du  posage  de  la  tapisserie. 

Achetez  les  Papiers  a  Tapisser  Staunton 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricanti  de  papier*  a  tapisser 
TORONTO 

Salles   de   ventes    a    Montreal  :    Chambre    310,    edifice 
Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


La  force  d'une  hache  depend 
autant  de  son  manche  que  de 
sa  tete. 

LES  MANCHES  DE  STILL 

— vous  donneront   un   outil   de  travail   plus  fort,  car 
les    MANCHES   DE   STILL  sont  faits  des   meilleurs 
bois  canadiens. 
La  vente  des 

MANCHES    DE    STILL 

surpassent  de  beaucoup  celles  de  toutes  les  autres 
marques. 

II  y  a  une  raison  a  cela. 

Manches  de  hache,  de  pique,  de  marteau  d'en- 
clume  et  de  marteau  ordinaire,  manches  Cant  Hook 
et  Peavie,  aussi  manches  de  fourche  a  foin. 

La  vente  des  STILL'S  est  payante.  Voici  les  noms 
de  leurs  marques:  "EMPIRE",  IMPERIAL",  "PEER- 
LESS" et  "CHAMPION." 

J.H.STILLMfg.Co. 

ST-THOMAS        -       -        ONTARIO 


La  Peinture  de  Qualite  est  un  impor- 
tant facteur  de  succes. 

Elle  assure  satisfaction  et  incite  vos 
clients  a  revenir  a  votre  magasin  pour 
de  nouveaux  achats. 

C'est  pourquoi- 

LA  PEINTURE 


y 


est  une   ligne   d'activite  incessante  et 
profitable  a  vendre. 

Voyez  d'abord  notre  proposition. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 

A.   Ramsay  &  Son    Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 


Etau  a  Tuyau  avec  Chaine 

FORCE    AU    MAKTEAU  P1LON 

"Vulcan"  de  Williams 

Incassable. 

Prise  tres  forte. 

S'ajuste  en  le  disant. 

Se  fixe  partout. 

3  grandeurs— tuyaux  de  %  a  8  pes. 

Allons-nous  vous  envoyer  notre  catalogue  ? 

J.    H.   WILLIAMS    &r    CO.. 

"  La  Forge  au  Marteau-Pilon." 

122    RICHARDS   ST.,   BROOKLYN,    NY. 

Representants  canadiens1 

The  Canadian  Fairbanks-Mor«e  Co., 

MONTREAL  et  QUEBEC 
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EE  C  R  O  LJ  5 


PAR  suite  des  demandes  que  nous  avons  eues  pour  des  alesoirs  et  des  foreuses 
tordues,  nous  avons  ete  obliges  d'eriger  une  troisieme  usine  a  trois  etages, 
en  beton  arme,  moderne,  eclairee  a  lalumieredu  jour,  ouun  personnel  nombreux 
d'experts  canadiens  fabrique  pour  vous  les  fameux  alesoirs  et  foreuses  toridudes 
Morrow.  Font  plus  de  trous  avec  le  moins  d'affutage.  Nous  pouvons  mantenant 
expedier  promptement  toute  commande. 


En  gros  seulement  de  F.  BACON  &  CO.,  aflents,  Montreal,  Out-. 


JOHN  MORROW  SCREW  &  NUT  CO.,  LIMITED. 


INCERSOLL.  CANADA. 


T/\  PAUD5 


UN  LOQUET  de  PORTE  de  GRANGE 

Que  les  Clients  Recherchent 

Fort,  drable,  joli  et  commode.  II  se  pose  facilement  a  n'importe  quelle  porte 
te.  II  est  muni  de  deux  poignees  permettant  de  fermer  ou  d'ouvrir  la  porte 
de  l'un  ou  de  l'autre  cote.  Ce  loquet  tiendra  une  porte  ou  une  barriere  fer- 
mee  ou  ouverte.  Fini  emaille  avec  bolons  faits  au  tour.  Garanti.  Un  arti- 
cle de  vente  rapideet  profitable. 

Nous  t'abriquons  aussi  des  velocipedes,  des  voitures  "Express",  des  charret- 
tes  et  des  brouettes  pour  enfants,  des  accessoires  de  salle  de  bain  et  de  la 
qnincaillerie,  Ecrivez  pour  avoir  des  prix  et  des  renseignements  au  sujet 

de  n'importe  laquelle  de  nos  lignes. 

THE  CENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  LIMITED 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


. 


Blanc  de  Plomb  Pur 

MARQUE  "TIGER" 

Les  peintres,  cet  automne,  commanderont  plus  de 
Blanc  de  Plomb  que  jamais,  de  la  Marque  "Tiger". 

Chaque  saison  passee  a  marque  une  augmentation 
dans  les  ventes  de  la  Marque  "Tigrer",  depuis  qu'elle 
a  ete  faite  pour  la  premiere  fois,  il  y  a  plus  de  40  ans. 

MASTIC 

Prompts  envois  du  mastic  de  la  premiere  qualitc,  en  Boites  en  fer-blanc,  en  Tonnelets  de  fer, 
en  Barils  et  en  Caques. 

Montreal  Rolling  Mills  Co.,  Limited 

MONTREAL,    QUE. 


_h 
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ZINC     EN     FEUILLE 
CUIVRE  EN  FEUILLE 

Expedition  prompte  de  notre  stock 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

560  rue  St-Paul  Ouest 
MONTREAL. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn6es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  iraprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:   82   Rue   McGill,   MONTREAL. 

Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Qu6. 


Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"  de 


7*zwu?e&* 


Une  ligrie  poputaire  ct  profitable  durant  toute  l'annee. 
Vos  clients  la   connaissent  grace  a  notre  publicite. 


MAXWELL'S  LIMITED, 


St.  Mary's,  Oat. 


II    y    a    sans    cesse 

une    demande 
pour     des     bonnes 

Epingles  a 
Linge 

AGENTS:  McFarlane  & 
Field,  Hamilton;  Boivin 
et  Grenier,  Quebec;  De- 
lorme  Freres,  Montreal; 
J.  H.  White,  St.  John, 
N.B.;  H.  D.  Marshall. 
Ottawa;  Tomlinson  & 
O  Brien,  Winnipeg;  Op- 
penheimer  Bros.,  Vancou- 
ver; Harry  Home  Co., 
Toronto. 


The    Megantic    Broom    Mfg.^  Co. 

LIMITED 
Manufacturiers   de    Balais,   d'Epingles   a 

LAC    MEGANTIC,    QUE. 


Moins  cher  qu'un  fouet  et 

meilleur  pour  votre  chevai 
Un  chevai  avec  l'encolure  ou  l'e- 
paule  contusionnSe,  ecorehee  et 
ichauff^e  ne  peut  gagner  son  avoi- 
ne.  Le  fouetter  ne  peut  qu'aug- 
menter  sa  souffrance.  Vous  pou-  ! 
vez  prgvenir  semblable  blessure 
pour  moins  que  le  prix  d'un  bon 
fouet.  Garnissez  votre  fidele  ani- 
mal de  TAPATCO  —  la  bourrure 
avec  notre 

Nouveau   Crochet  d'Attache 

Patents 

(ne  se  trouve  que  sur  les  Bourru-  ' 

res  faites  par  nous) 
II  fournit  une  attache  qui  tient  et 
qui  empgche  de  se  defaire. 

Les  Bourrures  a  Collier 
remplies  de  notre  materiel  de 
bourrure  special  sont  meilleures 
que  n'importe  lesquelles.  Elles 
sont  douces,  souples,  absorbantes. 
Elles  servent  de  garantie  contre 
les  gpaules  sensibles. 

Les  Gants  de  Coton  Marque 
TAPATCO 
sont  de  quality  supe- 
rieure     et    faciles   a 
vendre.     lis  se  tlen- 
nent  et  donnent  sa- 
tisfaction     sous     le 
plus  dur  service.     II  \ 
n'en  est  pas  de  meil- 
leurs  pour  usage  aux 
champs,  au  jardin  ou 
a  l'atelier. 
Faits    avec    poignets 
et    gantelets   trlcotes 
ou  a  bande,  pesanteur 
lSgere,  moyenne  ou  Sle- 
vee.  Gants  et  Mitaines 
en    Jersey    de    couleur 
Tan,     Oxford     et    Ar- 
doise.  Aussl  gants  gar- 
nis  de  cuir. 
Commandez-en  a  votre 

marchand  en  grot. 

THE  AMERICAN  PAD 

&  TEXTILE  CO. 

CHATHAM,   ONT. 
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Le  Marche  de  1' Alimentation 


MARCHE   DE   MONTREAL 
Mercredi   soir,  le  20  aout  1919. 

_e   ton    du    marche    pour    les    pores 
ants    et    abattus      continue    d'etre 
ble  au  declin  des  prix  qui  s'est  pro- 
t    hier,    bien     qu'aucune    autre     re- 
;tion    n'ait   ete    faite    dans    les    prix. 
demande    pour    les    pores    vivants 
abattus   est  faible.    Des   ventes   ont 
faites   hier,  a  $22.50  et  $23   le   100 
pour    des    pores    vivants,      et    le 
ok  frais  tue  d'abattoir  etait  cote  a 
I    les   100    livres   pour   les    lots   choi- 
|    $27   et   $25    pour   les   deux   autres 
I  lites.    II   ne  semble   pas  y  avoir  de 
i.iinution   dans   la  demande   pour  les 
l|duits   du    pore,   et    les   approvision- 
Ipents  de  jambons  et  de  bacon  s'en 
•jt   rapidement   aux    mains   des   con- 
ilimateurs.    L'approvisionnement    du 
Won   en   mains   n'est   pas   proportion- 
n|a   la   demande,  et   les   prix  en   con- 
ejence    restent   fermes.    Des    ventes 
Mbacon    Windsor    desosse    ont      ete 
Jjss  aujourd'hui   a   56c   la   livre  et  le 
ton  a  dejeuner  s'est  vendu  50c.  Les 
l|bons  fumes  se   vendent   bien,  bien 
i    I'activite    ne   soit   pas   aussi    gran- 
liour  le   baeon.   Les  petits  jambons 
■lint  de   8  a    10   lbs   se    sont   vendus 
iiurd'hui    a    46c    la    livre;     les    jam- 
ll;  de    pesanteur   moyenne,   de    10   a 
lbs,  se  sont  vendus  a  44c   la   lb.  et 
►  jambons  pesants  jusqu'a  20  lbs  et 
'I:  se  sont  vendus  a  40c  la   lb. 
I  n'y  a   pas  de   changement  sur    le 
lJche   du    pore   en    baril.    Les   stocks 
nnains    sont    amplement    suffisants 

•  •  repondre  a  tous  les  besoins.  II 
June  demande  active  pour  la  sau- 
h|;  et  les  ventes  chez  un  marchand 
•l|ros  ont  ete  faites  a  27c   la   lb. 

:s  stocks  de  saindoux  ne  sont  pas 
o|;iderables  si  Ton  considere  la 
r  de  demande,  et  il  n'y  a  pas  de 
le    de    faiblesse    dans    le    prix,    en 

•  |t  du  fait  que  les  prix  des  pores 
{  baisse  d'environ  2c  la  lb.  ces 
I    dernieres    semaines.    La    graisse 

obosee  americaine  se  vend  27i/2c 
i  ivre  en  seaux  de  bois  de  20  lbs, 
tji  graisse  vegetale  a  31c  en  seaux 
4  ois  de  20  lbs  et  de  32c  a  34c  en 
*:eaux  de  1  livre. 
I|  marche  du  beurre  est  actif,  mais 
■Irix  restent  sans  changement.  Les 
W>  arrivent  en  grande  quantite, 
la  demande  pour  le  stock  de 
<  est  tres  considerable  et  par 
les  prix  restent  fermes.  Les 
d'achats  des  volailles  vivantes 
probablement  baisser,  par  suite 
gros   arrivages    recus. 


LE  MARCHE  DES  PORCS  FAIELE; 
LE    BOEUF    BAISSE    DE   2c 

Viandes  fraiches.  —  Par  suite  des 
nombreux  achats  faits  ici,  il  y  a  eu 
un  declin  dans  le  prix  eleve  des 
pores.  A  cette  saison  de  I'annee,  la 
consommation  du  pore  n'est  pas  con- 
siderable, mais  les  maisons  de  salai- 
son  ont  achete  en  grande  quantite 
sur  les  marches  reguliers.  Les  prix 
des  divers  mo.xeaux  de  boeuf  ont 
baisse  de  2c  et  les  prix  se  maintien- 
nent   a   ce    niveau. 

Nous   cotons: 

Pores  vivants 23.50  24.00 

Pores,  prepares — 
Tu6s  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 33.00  33.50 

Truies   (pesantes)    ....    26.50  27.00 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore 0.41 

Gigot    de    pore    (trimmed      ....  0.44 

Longes   (trimmeesi 0.44 

Longes    (non   trimmees) 0.41 

Tenderloins,  ia  lb 0.46  0.48} 

Coteb,   Spare 0.26" 

Epaules  'trimmees)    .    .    .     0.30  0.31 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers) : 

Quartiers   derriere 0.27 

Quartiers  devant 0.15 

Longes 0.35 

Cotes o.2t; 

Chucks o.M 

Hunches 0.26 

( Vaches)  — 

Quartiers  derriere 0.23 

Quartiers   devant 0.15 

I  onges 0.25 

Cotes o.2li 

Chucks 0.13 

Hunches 0.24 

Vo.utx   (suivant  quality)    .     0.22  0.25 
Agi  eui\.    30-40    lbs.     (en- 
ti'  is  ),  la  lb 0.36 

Al    uton 0.20 

LES  JAMBONS  FUMES  FERMES; 
LE  BACON  SE  VEND  BIEN 

Viandes  preparees.  —  II  y  a  eu  un 
bon  mouvement  dans  les  viandes  vu- 
mees  et  le  bacon.  Les  prix  ont  ete 
soutenus  par  suite  de  la  hausse  des 
produits  du  pore  et  Ton  a  enregistre 
une  legere  augmentation  dans  le  prix 
d'une  variete  de  jambons.  Le  bacon, 
par  suite  du  nouveau  controle  exerce 
dans  le  Royaume-Uni  subira  proba- 
blement quelques  changements.  Le 
stock  est  suffisant  pour  repondre  a  la 
demande    locale. 

Nous   cotons: 

Viandes  pr6par£es — 

Jambons: 

Medium,  fumes,  la  lb — 

(Poids)  12-14  lbs 0.47 

14-20 0.47 

20-25 0.43 

25-35 0.41 

Dos— 
Ordinaire 0.53     0.57 


Bacon — 
Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

quality 0.53     0.57 

Roule\  la  lb 0.40 

Viandes  salees  seches — 
Long    (clear)    bacon,    lots 

de  1  tonne 0.30A  0.31A 

Long    (clear)    bacon,    pe- 
tits lots 0.31     0.32 

Dos  gras,  la  lb 0.33 

Pore  en  baril — 
Dos.  clear  fat  (bbl.)  mor- 

ceaux  40-50 67.50 

Dos,    morceaux   30-40    .    .   62.00  62.50 
Pore,  dos  gras  (clear)  brl      ...      70.50 

Pore,  lourd    (baril » 54.00 

Pore  engraisse  aux  feves 

(baril) 56.00 

LES     JAMBONS      BAISSENT      D'UN 
CENTIN 
Nous   cotons: 

'lVie  en  fromage 0.15 

Langue  de  boeuf  en  gelee,  choix  0.70 

Langue  de  pore  en  gel^e   .    .    .  0.48 

Tambon   el   langue.  la  lb.   .    .    .  0.32 

Jambons,  rotis 0.65 

Veau  et  ;angue 0.25 

Jambons,  rotis 0.66 

Jambons,  cults 0.66 

Epaules.  rdties 0.60 

Epaules,  bouillles 0.60 

Pate's   de   pore    (douz.)    ....  0.85 

Boudin,  la  lb 0.12 

LE     COMMERCE     DU     SAINDOUX. 
DIMINUE;     LES    PRIX    NON 
CHANGES. 
Sandoux.    —     Le    mois    d'aout    n'est 
pas  une  epoque  pour  la  vente  du  sain- 
doux.    Cela    veut    dire    que    le    mouve- 
ment  actuel    est    decidement    leger   et 
que      les      marchands      de      gros      font 
des    ventes    limitees,      Les    prix    sont 
maintenus    sans   changement. 
Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,   400  lbs,   la  lb 0  37i 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb.    .    .    .         o  38" 

Seaux.    20   lbs.   la   lb 0.38 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb 0.3:)' 

LA      RARETE      DE      LHUILE      PEUT 

AFFERMIR     LA    GRAISSE 

VEGETALE 

Graisse  Vegetale.  —  Par  suite  de  la 
rarete  actuelle  des  stocks  ordinaires 
de  I'huile  de  coton,  il  y  aura  proba- 
blement un  arret  de  la  hausse  des 
prix.  Le  marche  est  ferme,  et  bien 
que  la  vente  soit  restreinte,  la  base 
avancera  si  I'on  ne  peut  se  procurer 
de    I'huile   en    plus    grande   quantite. 

Nous  cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .  .  0  31     0  31 1 

Tinettes.  5  Olbs   ....  031'   0  3ll 

Seaux,  20  lbs.  la  lb.  .    .  .  0.31^  032 

Morceaux  de  1  lb.  la  lb.  4  0.33     0.34 

LES   JOBBERS    DEMANDENT    PLUS 
POUR    L'OLEOMARGARINE 
Margarine.   —    Les   taux   du   change 


io: 
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de  I'argent  canadien  ont  probable- 
ment  affecte  le  prix  de  certains  pro- 
duits  importes.  La  margarine  etant 
I'une  des  commodites  importees  en 
grande  quantite,  son  prix  a  monte 
d'un  centin,  la  lb.  Le  mouvement  est 
satisfaisant    pour    la    saison. 

Margarine: 
En     moules,     suivant     la 

quality  la  lb 0.37     0.39 

En    tinettes        suivant     la 

quality  la  lb 0.33     0.35 

LE     MARCHE     DU     BEURRE     ACTIF, 

MAIS    LES-PRIX    SANS 

CHANGEMENT 

Eeurre.  —  Les  arrivages  de  beurre 
aujourd'hui  se  sont  chiffres  a  764  pa- 
quets  contre  695  pour  le  meme  jour 
de  la  semaine  derniere,  5,669  pour  la 
date  correspondante  il  y  a  un  mois 
et  1,361  pour  la  meme  date  il  y  a  un 
an. 

Le  marche  du  beurre  a  ete  ferme 
aujourd'hui  aux  cotations  de  Sundi, 
et  en  depit  du  prix  eleve,  il  semble 
que  le  beurre  se  consomme  en  plus 
grande  quantite  actuellement  qu'il  y 
a  un  an.  Les  stocks  s'en  vont  rapi- 
dement  aux  mains  du  consommateur, 
et  bien  que  les  maisons  locales  disent 
qu'il  n'y  a  pas  de  raison  pourquoi  les 
prix  soient  aussi  eleves,  mais  tant 
que  le  prix  du  fromage  sera  haut,  les 
prix  du  beurre  seront  probablernent 
maintenus. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cremerie  pasteurise  .    .    .  0.55.1  0.56 

Le   meilleur  cremerie    .    .  0  55  0.551 

Bon  cremerie 0.54]  0.54 J 

Le  meilleur  de  ferme  .   .    .  0.43  0.50 

LE  MARCHE  DU  FROMAGE  SANS 
CHANGEMENT 

Fromage.  —  II  n'y  a  pas  de  chan- 
gsment  dans  la  situation  du  froma- 
ge. La  demande  pour  la  consomma- 
tion  locale  est  tranquille,  et  la  de- 
mande pour  I'exportation  absorbe 
toutes  les  offres.  Le  Comite  Cana- 
dien de  I' Exportation  du  Fromage 
paiera  les  prix  suivants  sur  le  fro- 
mage livre  aux  entrepots  de  Mont- 
real : 

Nous   cotons  : 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24i 

No.  3,  la  lb 0.24 

GROS    ARRIVAGES    D'OEUFS;     LES 

OEUFS    FRAIS    MONTENT 

DE    2c 

Oeufs.  —  Nonobstant  la  production 
considerable  et  I'arrivage  des  oeufs, 
les  strictement  frais  ont  subi  une 
hausse.  Plusieurs  chars  sont  arrives* 
la  semaine  derniere  de  I'Ouest,  mais, 
apres  examen,  leur  qualite  fut  trouvee 
inferieure.  Le  restiltat  a  ete  oue  les 
oeurs  frais  ont  monte  de  prix  et  cer- 
tains  jobbers  les  cotent  a  64c  la  dou- 
zaine. 


Voici   les   prix  du   gros  que   nous  co- 
tons: 

Oeufs   strictement  frais    .  0.62  0.64 

De  cholx 0.55  0.58 

No  1 0.50  0.52 

No  2 0.43  0.45 

LES  VOLAILLE3  ViVANTES 
A  LA  HAUSSE 
Vo'ailles.  —  Des  gros  arrivages  ten- 
dent  a  faire  baisser  les  prix  des  vo- 
lailles  vivantes.  Le?  achats  sont  ac- 
+  its,  toutefois,  et  les  jobbers  sont 
tree  satisfaits  6ts  affaires  faites.  Le 
rnouvement  actuei  se  fait  en  grande 
quantite   et    les   prix   sont   maintenus. 

LES    VENTES    DE    POISSON     SONT 
BONNES    FOUR     LA    SAISON. 
Poisson.    —    Les      prix    n'ont      pas 
change   au   cours   de    la   semaine,   et    il 
y    a    eu    un    bon    mouvement    des    va- 
rietes  de  poisson  frais,  si  Ton  conside- 
re   la   saison.   Les  stocks  des  cotes  de 
I'Atlantique    et    du    Pacifique    arrivent 
librement,  mais  les  arrivages  du  pois- 
son   des    lacs    sont    plutot    moins    con- 
siderables.   Peu    d'affaires    sont   faites 
sur   le   poisson   sale   ou   congele. 
Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dcrd 0.22 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (preparers) 0.15 

Gasp^reaux,  chacun 0.07 

Haddies 0.12  0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Fl<§tan,  Est 0.23  0.24 

Fletan,  Ouest 0  23  0.24 

Morue,   tranche^    ....     0.10  0.12 

Morue  pour  le  marche     .     0.07  0.08 

Carrelets 0.09 

Crevettes    .    .    ■. 0.30 

Petit  brochet  (pike),  la  lb.     0.12  0.13 

Homards   vivants    ....     0.48  0.50 
Saumon      (B.C.),      la     lb, 

rouge 0.30  0.32 

Saumon  de  Gaspi   ....     0.40  0.45 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson   bianc 0.17  0.18 

Truite,  de  ruisseaux 0.40 

L'EPICERIE 

La  caracteristique  du  commerce  de 
I'epicerie  en  gros  cette  semaine,  est 
la  fermete  du  marche  du  cafe,  qui  a 
monte  de  56c  a  57c  la  caisse  pour  les 
marques  en  boites,  tandis  que  le  cafe 
en  vrac  a  monte  d'environ  2c  la   livra. 

La  fermete  du  marche  du  the  est 
aussi  tres'  marquee,  bien  qu'aucune 
avance  n'ait  ete  enregistree.  Le  mar- 
che des  epices  est  tres  fort  aussi  et 
en  depit  du  fait  qu'il  n'y  a  pas  eu  d'a- 
vance,  on  croit  generalement  qu'il  y 
aura  des  changements  dans  un  ave- 
nir  tres    rapproche. 

Un  autre  commodite  dont  le  prix  a 
augmente  cette  semaine  a  ete  les  si- 
rops  en  boites1,  dont  le  prix  a  subi 
une  hausse  de  50c  pour  la  caisse  de 
deux  douzaines  de  boites.  La  recente 
hausse  du  sucre  a  eu  pour  effet  d'af- 
fermir  ce  produit.  Les  sirops  de  mais 
se    vendent    encore    aux   anciens    prix. 


La    melasse    se   vend    a    environ   $1   ie 
gallon    pour    la    meilleure    qualite. 

Le  marche  des,  noix  est  a  la  hausse. 
On  dit  que  les  noix  du  Bresil  qui  se 
vendent  en  gros  ici  a  28c  la  livre,  oou- 
tent  en  rcalite  au  marchand  33c  la 
livre.  De  bonnes  affaires  sont  vaites 
sur  le  marche  des  noix  et  Ton  s'at- 
tend  a  une  hausse  des  noix  du  Bre- 
sil. Les  peanuts  sont  tres  fortes  et  se 
verdent  de  13c  a  20c  la  livre,  sui- 
vant la  qualite. 
LA  FARINE  DE  GRAINE  DE  LIN 
BAISSE 

Farine,  fromage.  —  La  farine  de 
graine  de  lin  a  baisse  de  14c  a  12c 
la    livre. 

LE     SUCRE     A    MONTE     DE    55c 

Sucre.  —  Des  avances  sont  en  vi- 
gueur  sur  le  sucre  raffine.  L'augmen- 
tation  a  ete  de  55c  les  100  livres.  Les 
nouveaux  prix  s'appliquent  aux  diver- 
ses  marquee  a  I'exception  de  eel  les 
des  raffineries  Canada.  Parmi  les  cau- 
ses de  cette  hausse,  I'on  mentionne 
I'augmentation  du  change,  la  cherte 
de  la  main-d'oeuvre.  Les  sucres  spe 
ciaux  ont  egalement  subi  une  hausse 
et  les  changements  de  prix  sont  don 
nes  ci-des'sous: 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule   ....  10.50 
Acadia,   extra  granule    ....  10.50  in 
St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  10.50 

Canada,  extra  granule 9.95 

Dominiin  cristal  granule   .    .    .  10.50 

Glace\  barils 10.70 

Glace   (boites  de  25  liv.)    .    .    .  11.10 
Glace    (boites  de   50  liv.)    .    .    .  10.90 

Glace,  1  livre 12.2" 

Jaune  No  1 10.00 

Jaune  No  2  or 10.00 

Jaune  No  3 9.90 

En  poudre,  barils 10.60 

En  poudre,  50s 10.80  > 

En  poudre.  25s 11.08 

Cubes  et  d6s,  100  lbs U.lOfl 

Cubes,  boites  de  50  lbs    ...    .  H-20 
Cubes,  boites  de  25  lbs    ...    .  11.30 

Cubes,  paquets  2  lbs 11.50 

En  morceaux  Paris,  barils  .  .  .  10.55 

"       100  lbs 1065 

"      boites  50  lbs  .  .  .  10.75 

"      boites  25  lbs  .   .  .  10.95  J 

"      cartons  5  lbs  .  .  .  1170! 

cartons  2  lbs  .  .  .  12.45 

Crystal  Diamond,  barils    .... 

Crystal  Diamond,  boites   100  lbs 

Crystal  Diamond,  boites      50   lbs  11.3C 

Crystal  Diamond,  boites     25  lbs  11.5,0 

LES  POIS  EN  CONSERVES  BAkc 
SENT;  LES  CONFITURES  ET 
LES  BAIES  MONTENT. 
Conserves.  —  Un  rajustement  de 
prix  des  pois  en  conserves  est  devi 
nu  en  vigueur  chez  un  jobber  et  le 
Standards  se  vendent  actuellement  d 
$1.85  a  $1.90  et  les  Early  June  d 
$1.92J/2  a  $1.97^/2.  II  y  a  eu  egah 
ment  un  changement  dans  le  prix  de 
fraises  No  2  en  boites  qui  a  mont 
de  30c  la  douzaine  a  $4.80.  Les  dj 
veraes  confitures  se  vendent  plus  ch 
res  aussi.  Les  confitures  compose 
aussi  sont  plus  chores. 
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SERVES  DE   FRUITS 

ius    cotons: 

mes,   2y2s.  doz.    .    .    .      1.40 

mes,  3s.,  doz 1.80 

mes,  gall.,  doz 

berries,  2s 

eilles,  noires,  2s.  doz.   .    .    . 

gallon,  doz 

les  rouges,  doz.  .    .    .     2.90 

eberries,  2s.  doz 

eberries,    2s.    (seaux)   2.77k 

les,  20  onces,  doz 

es,  No  2 2.80 

es,  2% 3.75 

s,    2s 2.50 

:s,  2y2s 

2s.  (sirop  clair) .... 
nas  (gratte  et  tranche)  2s. 


nas 

es 


!%S. 


Lombardie   ....   2.00 
Reines-Claudes,        ver- 

tes,  2s 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)  2s 

boises.    2s 4.00 

boises,  2V2s 

es,  2s 

LEGUMES 

-ges   (americaines  ver- 

),  doz.  2%s 

*ges  importees,  2%s..  4.85 
Golden  Wax  .  .  .  1.95 
Refugee    .    .    .    .        — 

Iiule    (2s) 2.10 

•,raves,   2  liv 

tes  (tranehees),  23.  .   1.45 
Inde   (en  epis)   gal.    .   7.25 

irds,   3s 

rds  Californie,  2s   .    .   3.15 

tes,  Is 0.95 

ites,  2s 

ites,  2y2s 

tes,  3s.   .    . 1.95 

tes,  gallons 6.00 

lille,    2%s.    (douz.)    

lille,  gallon   (douz.)    

standards 1.85 

early  June 1.92 

tres  fins,  20  oz 

2s.,  20  oz 

les     de     terre,     Can.     su- 

s,  boites  2  liv 

(en  barils,  49  gallons  a 
gall 

POISSON 

mon: 

boites    de    1    lb., 

s 

boites    de  %  lb., 


1.65 
1.95 
5.25 
2.40 
4.65 
16  00 
3.20 
3.00 
2.80 

3.66 
4.00 
2.90 
3.25 
1.90 
3.60 
4.50 
2.20 

2.45 


2  00 
4.25 
2.60 
4.80 


5.75 

5.25 

2.00 

1.75 

2.35 

0.95 

1.75 

7  50 

2.85 

3.50 

1.00 

1.50 

2.10 

210 

7.02.1 

1.10 

3.25 

1.90 

1.97.'. 

3.00 

1-574 


es 


i    hautes    de    1    lb. 

ses    de  4  dz,  la  dz.     4.50 

1  lb.,  plates 

1  lb.,  hautes   .    .    .     2.60 

%  lb.,  douz 

1  lb.,  douz 

Vz  lb.,  douz 

s,   1  lb.,  hautes 

s,   1   lb.,    plates 

s,  y2   lb.,  plates 

prings,  1  lb.,  hautes     4.60 
prings,  y2  lb 

Springs    (Is) 

>n     Gaspe,     marque 
)e  (caisses  de  4  dz.) 

ouz 

i    Labrador,    1   lb., 

es 

rds,  1   lb.,  hautes    .     1.90 

de    baleine,    1   lb., 

es 

gs,     kippers,     douz. 

ssse    de    4    douz.) 

gs    (sauce    aux    to- 
ss)  douz 2.25 


2.75 


1.35 


1.90 

1.00 

4.80 

2.25 

2.75 

1.374 

2.371 

1.62| 

3.75 

2.25 

1.75 

4.60 

2.45 

2.30 


2.25 

3.60 
2.00 


1.90 
2.25 
2.50 


Haddies    (lunch),   y2   lb 1.00 

Haddies,    chicken,     (4   dz. 

a  la  caisse)  douz.  .  .  2.25  2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines   norv^giennes,   la 

caisse  de  100   (14s.) 25.00 

Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     qualite),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  francaises 32.00 

Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 6.5.) 

Clams    (riviere).    1    lb.,    la 

douz 190 

LES    NOIX    DU    BRESIL    MONTENT: 
D'AUTRES    AVANCES    PRO- 
BABLES. 

Noix.  —  Des  avarices  sont  en  vi- 
gueur  pour  les  noix  du  Bresil  et  le 
commerce,  dans  certains  cas,  doit 
payer  jusiqu'a  33c  la  lb.  II  y  a  rarete 
non  seulement  de  ces  noix,  mais  en- 
core des  amandes  et  des  noix  ordi- 
naires.  Les  peanuts  egalement  re 
sont  pas  abondantes.  Un  gros  impor- 
tateur  declare  que  les  prix  de  v;nte 
actuels  de  quelques-unes  des  varietes 
etaient  5c  la  lb.  plus  bas  que  les  prix 
d'achat  actuels  sur  les  marches  ex- 
terieurs. 

Nous   cotons: 

Amandes.  la  lb 0.28 

Amandes  (ecalees)    ....   0.57  0.60 

Amandes   (Jordan) 0.70 

Noix  du   Hresil    (nouvelles)   0.29  0.33 

Noix  du   Bresil    (med.)    .    .    0.15  0.17 

Avelines    (Sicile),  lal   lb.    .   0.271  0.31 

Avelines    Barcelone    .    .    .   0.261  0.30 
Noix    Hickory    (grosses   et 

petiies) 0.10  0.15 

Peanuts    (roties)    — 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32  0.35 

Jumbo 0.20  0.23 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Ecalees    No    1.    Espagnoles  0.20  0.21 

Ecalees  No  1 0.161  0.18 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts    (salees)   — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassees,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,   po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans.      Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix   (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)     0.23  0.25 

Noix  (ecalees) 0.78  0.80 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30  0.33 

LES  FEVES  PLUS  CHERES;  LA 
DEMANDE  EST  ACTIVE 

Feves.  —  II  y  a  une  bonne  deman- 
de  pour  les  feves  aux  Etats-Unis  et 
Ton  croit  que  plusieurs  lots  ont  pris 
la  direction  de  New-York.  C'est  la 
I'une  des  causes  des  hauases  qui  se 
produisent  actuellement  sur  le  mar- 
che  et  deja  un  jobber  a  monte  les 
prix  de  ses  feves  canadiennes.  Le 
marche  est  tres  ferme. 


Nous   cotons: 

Feves    canadiennes,    triees 

a  la  main,  le  boisseau    .    5.40  5.70 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0  10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

LA    DIFFICULTE    D'AVOIR    DES 
FRUITS. 

Fruits  sees.  —  L'on  eprouve  beau- 
coup  de  difficulty  a  se  procurer  des 
stocks  de  fruitn,  meme  en  petite  quan- 
tites.  Les  jobbers  sont  tres  bien  ap- 
provisionnes  de  certaines  lignes  et  ce- 
pendant  les  stocks  sont  tres  incom- 
plets.  Les  pruneaux,  par  exemple,  ne 
peuvent  etre  obtenus  que  dans  les 
dimensions  desassorties,  certains  job- 
bers ayant  certaine  variete  et  d'au- 
tres  en  ont  une  autre.  On  s'attend  a 
une  rarete  de  certaines  lignes.  Les 
pommes  rapees  pourront  etre  obte- 
nuec  plus  facilement  si  les  perspec- 
tives d'une  bonne  recolte  canadienne 
continuent   d'etre   belles. 

Nous   cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy 0.30 

Pommes  (evaporees) 0.22 

Peches   (fancy) 0.27 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16  0.18 

Poires 0.25 

Pelures  (anciennes)  — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
Kn   viae,   boites  de   25  lbs, 

la  lb 0.18  0.20 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,    16  onces    .    .    .   0.17     0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,   loose,    3    couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepine  de  choix,  12  onces   0.12 

Epepine  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepine  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins   (fancy) 0.17 

Valence,   choisi 0.111 

Valence,   4  couronnes,   par 

couches 0.11* 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16     0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.274  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 
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12  onces 0.16J 

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .  0.20  0  23 

Paquets  de  15  onces   .    .    .  0.20.1  0.23 

I'aqis.  8  onces    (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0  32 

Corinthe  de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",    Calf.,   paqt.   de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.50 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.75 

Paquets   seulement, ,  Excel- 
sior    0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Pigues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Pigues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Pruneaux — 
Californie  (boites  de  25  lbs) : 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....  0.22 

80-90s 0.19 

90-100s 0.15  0.17 

100-120s 0.14 

LE     RIZ    DIMINUE    ET    MONTE. 

Riz,  Tapioca.  —  II  y  a  tres  peu  de 
chance  que  les  jobbers  puissent  re- 
cevoir  plus  de  riz  et  le  riz  de  la  meil- 
leure  qualite  diminue  continuelle- 
tiient.  II  est  douteux  que  la  situa- 
tion s'ameliore  avant  que  la  nouvelle 
recolte  commence  a  arriver.  Le  riz 
brise  a  monte  de  50c  a  $7.50  cette  se- 
maine.  Le  tapioca  a  monte  d'un 
quart  a   12|/2  et   13. 

Nous  cotons: 

Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 17.00 

Honduras 18.00 

Siam   No  2 12.00 

Siam  (fancy) 12.00 

Rangoon   "B" 10.75     11.00 

Rangoon  "CC" 10.50     10.75 

Pakling 13.00 

Mandarin 11.75 

Tapioca,    la   lb.    (seed)    .    .    0.15     0.16 
Tapioca   (flake)    ....      0.12J     0.13 
Tapioca  (pearl) 0.15  0.16 

LES     SIROPS      DE     CANNE      A      LA 

HAUSSE;     LES    SIROPS    DE 

MAIS   FERMES 

Sirops,  melasges.  —  Des  avances 
ont  ete  enregistrees  au  cours  de  la 
semaine  sur  le  prix  des  sirops  de  Su- 
cre de  canne.  La  hausse  se  chiffre  a 
50c  la  caisse  et  a  25c  les  100  lbs  pour 
les  lots  a  la  pesee.  Cette  hausse  suit 
celle  des  sucres  raffines.  II  n'y  a  pas 
de  changements  pour  les  sirops  de 
ble-d'lnde  et  pour  la  melasse,  bien 
que  ces  marches  soient  fermes.  Le 
mouvement   est   plutot    lent. 


MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl6-d'Inde:  — 
Barils,  environ  700  livres   .    .    .     0.08* 

y2  baril 0.08A 

Kegs 0.08^ 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Bones    de    10    livres,    caisse    % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites    de    20    livres,    caisse    % 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv..  chaque   .    .      2.60 

3  galls.,   seau   38%   liv.,   chaque     3.85 
5  galls.,  seau  G5  liv.,  chaque   .    .      6.25 

b  iop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boftes  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Hones  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse.  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,   %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne   (crystal  Diamond) . 
Boites    2   livres,    2    douz.,    a   la 

caisse 7.50 

%   barils.   les   100  livres    ....    10.25 

Barils,  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).     4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 0.98     1.03 

Barils 1.01     1.06 

%  barils 1.03     1.08 

Molasses  Antigoa — 

Puncheons 0.95 

Barila 0.98 

LE  MIEL  SERA  PROBABLEMENT 
ABONDANT. 
Miel,  produits  de  I'erable.  —  Bien 
que  le  miel  nouveau  ne  soit  pas  en- 
core sur  le  marche  en  grosse  quanti- 
ty, le  mouvement  devrait  commencer 
bientot.  II  est  apparent,  a  en  juger 
par  les  rapports  recus,  que  la  produc- 
tion de  Quebec  sera  tres  considera- 
ble. Par  suite  les  prix  ne  devraient 
pas  etre  plus  eleves  qu'ils  ne  le  sont 
actuellement  et  il  est  probable  qu'ils 
vont  bai^ser.  Un  gros  lot  de  la  pro- 
duction de  I'an  dernier  a  ete  offert 
recemment   a    une    base   moins   elevee. 

Nous    cotons: 

Sirop  durable — 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne)    .    .    . 2.50     2.60 

Boites  10  livres,   6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,  12  a  la  caisse, 

la  caisse .   21.05 

Boites  2%  livres,   24  a  la  cais- 
se, la  caisse 21.30 

Sucre  durable  (nominal)    .    .    .     0.30 

Miel  clover:  — 

Comb   (fancy) 0.30 

Comb    (No   1) 0.28 

En  boites,  60  livres 0.26 

En   seaux,   30  livres 0.27 

En   seaux,    10   livres 0.28 

En  seaux,     5  livres 0.28 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18     0.20 

LE   TON    DU    MARCHE    DES   EPICES 

EST    FERME;     LE    COMMERCE 

EST    BON. 

Epices.  —  Le  marche  des  epices 
est  tres  satisfaisant  pour  la  saison. 
Les  stocks  en  mains  sont  suffisants 
pour    repondre    aux    demandes    actuel- 


les  et  les  prix  sont  bien  soutenus  aux 
centres  d'importation  exterieure.  Les 
indications  sont  vers  I'affermissement 
jusqu'a  ce  que  les  importations  puis- 
sent etre  faites  sur  une  base  d'achat 
satisfaisante. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.32  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux -.    0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.55  0.65 

Creme   de   tartre    (frangai- 

se,  pure) 0.85  0.95 

Americaine   (high  test)  .    .    0.80  0.85 

Gingembre 0.28  0.38 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.30 

Macis 0.80  1.00 

Epices  m61ang6es    ....   0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....  0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.60  0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acirie  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en    poudre)  1.00  1.10 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi    (carraway)   holl.  no- 
minal     0.75  0.8C 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine    de   celeri,    en   vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix    de    coco     filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  0.28 

Piments  ,entiers 0.20  0.22 

LES  THES  FERMES;  LA  DERNIE- 
RE    RECOLTE    PLUS    FACILE 

Thes.  —  Le  mouvement  a  ete  tres 
satisfaisant  pour  le  commerce  de 
Montreal  et  il  y  a  apparence  d'une 
amelioration  prochaine.  Les  derniers 
cables  sont  a  I'effet  que  les  meilleu- 
res  varietes  Japons  se  vendront  plus 
cheres. 

Nous   cotons: 

Pekoe,   Souchongs,  la  lb.    .   0.45    0.47 

Pekoes,  la  lb 0.49    0.52 

Orange  Pekoes 0.53    0.55 

Th6s   Japon — 

Choix 0.65    0.75 

Early   Picking 0.55    0.70 

Javas — 

Pekeos 0.39    0.4: 

Orange  Pekeos 0.44    0.47 

Orange  Pekoes  brise'    .    .    .   0.40    0.43 

Les  quality  infe>ieures  de  thes  bri- 
sks neuvent  etre  obtenues  des  mar 
ch^nds  de  gros  sur  demande  h  des 
prix  raisonnables. 

LE    CAFE    EST    SOUTENU;    LE    CA- 
CAO   PEUT   MONTER. 

Cafe,  Cacao.  —  Aucun  changement 
important  a  signaler  sur  le  marche 
du  cafe.  Le  mouvement  a  ete  actif 
et  le  tonnage  destine  au  commerce 
est  plus  considerable  que  d'habitude 
a  cette  saison  de  I'annee.  Les  tendan- 
ces  sont  fermes. 

Le  cacao,  bien  qu'il  ne  se  vende  pas 
en  grande  quantite  dans  le  moment 
se   trouve    dans    une    position   tres  so 
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le  et  des  avarices  peuvent  etre  fai- 
s  si  le  cout  des  importations  de- 
ent  aussi  eleve  que  le  laisse  pre- 
ir  la  situation  presente  du  marche. 
Nous   cotons: 


igotas,  la  lb 0.43 

maica,  la  lb 0.38 

iracaibo,  la  lb 0.38 

acha  (types) 0.40 

jxicain,  la  lb 0.40 

o,  la  lb 0.36 

ntos,  Bourdon,  la  lb.   .    .   0.43 

ntos,  la  lb 0.40 

Cacao : 

l  boites  de  1  lb.,  la  douzaine 
i  boites  de  y2  lb.,  la  douzaine 
i  boites  de  M  lb.,  la  douzaine 
mension  10s,  la  douzaine   .    . 


0.45 

0.41 

0.42 

0.45 

0.44 

0.38  \ 

0.45 

0.42 

5.25 
2.75 
1.45 
1.10 


|    BLE    NOUVEAU    SERA    MOULU 
BIENTOT. 

arjne. — |_es  minotiers  font  encore 
s  affaires  a  leurs  minoteries,  bien 
e  la  quantite  de  ble  moulu  ces 
llirs-ci  soit  limitee.  La  base  reste 
ijns  changement.  Les  stocks  bais- 
irit  et,  dans  plusieurs  cas,  i Is  sont 
j-npletement  epuises.  Le  ton  du 
itirche    reste   ferme. 

vJous  cotons: 

tars  straight  ou  mixtes, 
IK), 000  lbs,  sur  la  voie,  le  ba- 
lil,  en    (   2) sacs   de  juste,  98 

bs 1100 

lib.  en   (2)  sacs  de  coton,  98 

lbs 11.15 

■its  lots,  le  baril  (2)  sacs  de 

lite,  98  lbs 11-30 

■Mne     de      ble     d'hiver 

Ibaril) 11-00  11.50 

LISTE       DE       CEREALES       SE 
MAINTIENT   ET   IL   N'Y  A   PAS 
D'AVANCE. 

tereaJes.  —  II  n'y  a  pas  de  chan- 
Mnent  important  a  noter,  bien  que 
l€  rapports  indiquent  que  le  marche 
diil'avoine  est  plus  facile.  Le  mou- 
vnent  de  I'avoine  roulee  et  de  la 
ftine  d'avoine  ainsi  que  celui  des 
;<iales  speciales  est  plutot  limite. 
L  cereales  en  paquet  sont  popU- 
aes  actuellement  et  par  suite  elles 
stvendent    librement. 

)ous  cotons: 

Ijarine  pr6par6e — 

■  uets  de  3  lbs,  douz 2.90 

jikiets  de  5  lbs,  douz 5.70 

Wne  de  mai's,  Gold  Dust   ....  6.00 

•Ik     perle 5.75  6.00 

'•le,  monde,   98  lbs    .    .    .    5.00  5.25 

•lie    (roti) 7.50 

Hjlne   de    sarrasin.    98    lbs  5.50  6.00 

Wne  de  mai's,  blanche    6.00 

(fine  de  riz 8.75  9.00 

Ifhiny  Grits.  98  lbs    .    .    .    5.75  6.00 

flpiny.  perle,  98   lbs    .    .   6.50  7.25 

'•  ne  Graham 5.75  5.90 

Ine       d'avoine        (Stan- 

*  rd-granulee    et    fine)     .    6.00  6.30 

'Bjne    d'avoine    (paquets)    ....  4.60 
canadiens,     pour     la 

Hupe 4.00  5.50 

PW  cassis    (98  lbs)    .    .    .    6.00  6.50 


Avoine   roulee,   sacs   de   90 

lbs 5.25     5.50 

Avoine    roulee,     (empaque- 

tage    de    famille),    la   cse    ....      5.60 

Avoine  roulee  (petite  di- 
mension),   la   caisse 2.00 

Oat    Flakes    (caisse    de    20 

paquets) 5.30 

Bl<§    roul6     (baril     de     100 

lbs) 7.10     8.00 

LE    FOIN    SE    MAINTIENT;     L'ORGE 
ET    L'AVOINE    PLUS    CHERS. 

Foin  et  grain.  —  Aucun  change- 
ment a  noter  cette  semaine,  sur  le 
marche  du  foin  et  les  ventes  sont  de- 
cidement  petites.  La  base  du  prix  a 
monte  de  trois  cents  pour  I'orge.  L'a- 
voine    aussi    a    monte. 

Foin.   paille,   grain    (prix  du   gros,   par 

lots  de  chars) : 

Bon.Nol,    tonne   de   2,000   lbs  $30.00 

Bon.  No  2 27.00 

Hon.  No  3 25.00 

Paille 11.00 

Avoine: 

No  2  CAY.    (34    lbs) 1.02 \ 

No  3  C.W 1.01 

Extra   Feed 1.01 

No  1  Feed on:* 

No  2  Feed 0.93 

Orge : 

No  3  Extra 1.46 

No  3 1.45 

No  2 1.46 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'el£vateur 
et   ne    comprennent     pas   le    cout    des 

sacs. 

LES      ORANGES      PLUS       FACILES, 
MAIS  LES  FRUITS  SONT  CHERS. 

Fruits  verts.  —  Bien  qu'il  n'y  ait 
pas  eu  cette  semaine  de  declins  dans 
les  prix,  la  tendance  est  plus  facile 
pour  les  oranges.  Le  mouvement  est 
tres  bon.  Les  citrons  sont  lents  et  la 
base  du  prix,  bien  que  sans  change- 
ment, n'est  pan  ferme.  Une  plus 
grande  variete  de  pommes  se  mon- 
tre  graduellement,  bien  que  les  va- 
rietes  ne  soient  pas  tres  bonnes.  Les 
melons  de  Montreal  font  leur  appari- 
tion,   mais    ils    sont   tres   chers. 

LES    STOCKS     DE    TOMATES    AUG- 

MENTENT    ET    LES    PRIX 

BAISSENT. 

Tomates. — Les  approvisionnements 
de  tomated  arrivent  en  abondance  et 
le  marche  est  inonde  de  belles  qua- 
lites.  La  variete  Montreal  se  vend 
cette  semaine  a  $1.75  la  boite  de  30 
lbs  et  il  est  tout  probable  que  le  prix 
va  baisser  encore.  Les  pommes  de 
terre,  aussi,  vont  probablement  bais- 
ser, vu  que  les  approvisionnements 
augmentent  rapidement  et  qu'un 
stock  excellent  est  offert. 

EN    LIQUIDATION 


LA    LOI     LACOMBE 


Deposants 


Employeurs 


A    Leclerc   .    .   Canadian  Vickers,  Ltd. 

S    Bernard David    Rochon 

Montmarquet    ....    College  Brand 

Pierre  Gaudette 

Mount  Royal  Cemeteries 
Xap.   Grenier    .    .    .    Cite  de   Montreal 

A.  Hudon Aug.  Boucher 

J    A    Henry  Deguay   .    .   V.  F.  Burgers 

J.  Leduc J-  L-  Leclerc 

E  Provencher  .  Couvrette  &  Saunole 
.1.  Raymond  .  .  Globe  Builders  Corp. 
A  Carriere  .  .  •  Dominion  Wire  Co. 
J.   P.  Laurier    .    .    .   Craig  Pianos  Co. 

.Joseph   St-Pierre ■ 

.  The  Montreal  Light..  H.  &  P.  Co. 
C  Robitaille  .  Canadian  Vickers  Ltd. 
E  Chapleau  .  .  Albert  Desmarteaux 
Guillaume  Williams  .  .  Alfred  Allan! 
Dame  E.  Dagenais  .  J.  B.  Baillargeon 
.1.    F.   Saint    .    .    .    Dominion   Glass  Co. 


VENTES    PAR     HU1SSIER 


General    Film    Co.    Limited.    Montreal 
Paquet    &    Bonnier,    Curateurs. 


NOTA  —  Dans  la  Iiste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sul- 
vants  ceux  des  defendeurs:  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive    en   dernier   lieu. 

P     Gagnon  vs    Pierre    Tremblay.      25 
aout,  a  l  p.  m..  si  Cazelaiu,  Trudeau 

Emilia    Major    vs    J.    B.    Bradette.    23 
aout,  a   11  a.  m.,  124  Ste-Marguerite, 
l  (esroches. 

.1     B     Lamoureux    vs    Pierre    Collenet. 
25  aoflt,  a  10  a.  m..  1047  de  Montigny, 

Lapierre. 
\     F.     DesiletS    vs    Daniel    Proulx,    25 

aout.   a    11   a.   m..   807   de   Lorimier. 

Aumais. 
Ed     Pigeon   vs   H.   Gadoua.    28  aout.   a 

1    p     m  .    106   Brown.   Brouillet. 
Greater      Montreal      Land      vs     Tong 

Mann    Yen.    26    aout.   a    11    a.   m..   98 

Ste-Catherine,    Normandin. 
Greater   Montreal    Land  vs  Dr.  C.  Mi- 

irnault.    27   aout.   a   11  a.  m..  433   St- 

Jacques,    Normandin. 
A.  Glustina  vs  M.  Rabitch,  25  aout.  a 

•1  n.   m.,  201  6e  avenue  Lachine.  La- 

fontaine. 
J     1!     Mainville      vs    Budget    &    Mary 

Dillon.  27  aout,  a  10  a.  m.,  110   St- 

Mathieu.   Lapierre. 
St-Henrv    Shoes    Co..    Ltd    vs       N.    P. 

Bluteau,   28   aout,   a   11   a.   m.,   1142 

St-Denis,    Trudeau. 
Arthur    Gibeau    vs      Alf.    Skelling.    2S 

aout.   k   11   a.    m.,     807     Lafontaine. 

Bienjonetti. 
E.    Archambault    vs    E.      Dorval.      25 

aout.   a    11  a.  m..  Bureau  du   Sheriff 

Robitaille. 
.1.   A.  Cholette  vs  Marthe  Mailette,  28 

aout.    a    11    a     m,    c-;:    Emery.    Bou- 
chard. 
Jos.   Lebeau  vs   A.   Crepeau.   28   aout. 

a  10  a.  m.,  S,">  Ontario  E.,  Osier. 
Alex.   Prud'hommo  vs   Henri   Boargie, 

26   aoiit.  a  10  a.   m.   1458   Ste-Cathe- 
rine  est.    Lapierre. 
Alex.  Prud'homrue  vs   Henri   Bourgse, 

26  aoilt,  a  11  a.  m...  110  Darling.  La- 
pierre. 
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Dans  la  liste  qui  suit  sont  comprises  uniquement  les  marques  speciales  de  marchandises  dont  les  maisons  indiqu^es  en  ca- 
racteres  noirs,  ont  l'agence  ou  la  representation  directe  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufacturent  elles-memes.  Les  prix 
indiques  le  sont  d'apres  les  derniers  renseignements  fournis  par  les  agents,  representants  ou  manufacturiers  eux-memes. 


REGISTERED 
TRADE-MARK 


WALTER    BAKER    &    CO.,    LTD. 

Chocolat    Premium,    pains    de    % 
livre  et  de  %  livre,  boite  de  12 

onces,  par  livre 9.41 

Breakfast     Cocoa, 
boites  de  1-5,  %, 
y2,   1   et   5  livres0.45 
ChocOlat        sucr6, 
Caracas,    %    et 
%  de  livre,  boi- 
tes  de    6   livres.0.37 
Caracas     Tablets, 
cartons    de    5c, 
40    cartons    par 
boite,    la    boite.  1.60 
Caracas     Tablets, 
cartons    de    5c, 
20    cartons    par 
boite,    1    boite..  0.90 
Caracas     Assortis, 
32    paquets    par 
boite,    la    boite.  1.60 
Chocolat  sucr6,   "Diamond",  pains 
de  %  et  1-16  de  livre,  boites  de 

6  livres,  la  livre 0.32 

Chocolat   sucr6    Cinquieme,    pains 
de    1-5   de   livre,   boites   de    6 

livres,  la  livre 0.31 

Cacao    Falcon    (pour  soda   chaud 
et   froid),   boites  de  1,   4  et  10 

livres,  la  livre 0.42 

Les  prix  ci-dessus  sont  F.O.B.  Mont- 
real. 

BRODIE  &   HARVIE,   LIMITED 

Farines  prepares  de  Brodie.    La  doz. 
"XXX"  (Etiquette  rouge)  paquets 

de  3  livres 2.90 

Paquets  de  6  livres 5 .  70 

Superb,  paquets  de  3  livres    ..    ..2.80 

Paquets  de  6  livres 5.50 

Crescent,  paquets  de  3  livres..    ..2.85 

Paquets  de  6  livres 5.60 

Buckwheat,  paquets   de   1%   livrel.70 

—  —  —       3  livres 

—  —  —       6  livres 
Griddle-Cake,  paquets  de  3  livres 

Paquets  de  5  livres 

Pancake,  paquets  de  1%   livre    ..1.90 
Avoine  rouiee  Perfection,  la  dou- 

zaine  de  paquets 3.00 

Pancake,  paquets  de  1%  livre. 

Les  caisses  contenant  12  paquets  de 
6  livres  ou  de  2  douzaines  de  3  livres, 
30  cents  chaque. 

La  pleine  valeur  est  remboursee 
pnur  caisses  retournees  completes  et 
en  bon  etat  seulement. 

Pour  les  cartons  contenant  %  dou- 
zaine  de  paquets  de  6  livres,  ou  1  dou- 
zaine  de  paquets  de  3  livres,  pas  de 
frais. 

Conditions :    argent   comptant. 

HENRI  JONAS  &  CIE 
Montreal 

Pates   Alimentalres   "Bertrand" 

La  lb. 
Macaroni    "Bertrand"    . .    . .  Manquant 
Vermicelle  —  ....         — 

Spaghetti  —  ....         — 

Alphabets  —  ....         — 

Nouilles  —  ....         — 

Coquilles  —  ....         — 

Petites  Pates    —  ....        — 


Extraits  Culinaires  "Jonas"       La  doz. 

1  oz.  Plates    Triple    Concentrei.OO 

2  oz.  Carrees      —  —        2.30 

4  oz.  —  —  —  4.00 
8       oz.         —          —  —         7.50 

16  oz.         —          —            —  14.60 

2  oz.  Rondes    Quintessences  2.40 

2%  oz.         —              —  2.70 

5  oz.  —  —  4.60 
2  oz.  —  —  1.90 
8  oz.  —  —  8.00 
8  oz.  Carrees  Quintessences  8.00 
4  oz.  Carrees  Quintessences, 

bouchons  emeri  ..  ..5.00 
8       oz.  Carrees  Quintessences, 

bouchons  emeri  ..  ..9.00 
2      oz.  Anchor  Concentre  1.20 

4       oz.       —  —  2.15 

8       oz.       —  —  3.60 

16       oz.       —  —  7.20 

2  oz.  Golden  Star  "Double  Force"0. 95 
4  oz.       —        —  —  1.75 

8  oz.        —         —  —  3.25 

16  oz.        —         —  —  5.75 

2  oz.  Plates      Solubles     0.95 

4  oz.       —  —  1.75 

8  oz.        —  3.25 

16  oz.        —  —  5.75 

1  oz.  London      0.65 

2  oz.        —  0.95 

Extraits  a  la  livre,  de   .  .$1.25  a  $4.00 

—      au    gallon,   de    ..   8.00  k  24.00 
Memes    prix    pour   les    extraits    de 
tous  fruits. 

Vernis  a  chaussures.  La  douz. 

Marque   Froment,   manquant. 
Marque  Jonas,  manquant. 
Vernis   militaire  a  1'epreuve   de  l'eau 

$3.25. 

Moutarde  Frangaise  "Jonas"    La  gr. 
Pony  3  doz.  a  la  caisse  $13.00 

Small  8  —  — 

Medium  2  —  — 

Large  2  —  —  manquant 

No  64  Jars  1  —  —  manquant 

No   65   Jars  1  —        —        $30.00 

No    66    Jars  1  —         —         S39.00 

No  67  Jars  1  —  —  manquant 

No  68  Jars  1  —  —  manquant 

No  69  Jars  1  —  —  manquant 

Molasse  Jugs      1  —  —  manquant 

Jarres,  %  gal.    1  —  —  manquant 

Jarres,  %  gal.    1  —  —  manquant 

Pts    Perfect    Seal,    1    doz.,    $33.00   par 

grosse. 
Qrts  Perfect  Seal,  1  doz.,  a  $48.00  par 

grosse. 
Poudre    Limonade    "Messina"   Jonas 
Petites  boites,  3  douzaines  par  caisse, 

a  $15.00  la  grosse. 
Grandes  boites,  3  douzaines  par  cais- 
se, a  $36.00  la  grosse. 
Poudre    Orangeade    "Messina"    Jonas. 

Petites  boites,  3  doz  par  caisse     a 

$15.00  la  grosse. 

Sauce  Worcestershire 15.00 

"Perfection",  %  pt.  a  $15.00  la  grosse, 

3  douzaines  par  caisse. 

THE  CANADA  STARCH   CO.,   LTD. 

Manufacturier  des  Marques 

Edwardsburg 

Empois  de  buanderie.  La  livre 

Canada  Laundry  Starch  (caisse 

de   40  livres) 0.10 

—White  Gloss   (caisse  de  40  li- 
vres), paquets  de  1  livre..    ..0.10% 


Empois,  No  1,  Blanc  ou  Bleu, 
(caisses  de  48  livres),  boites 
en  carton  de  3  livres 0.11 

Kegs  No  1  d 'Empois  Blanc 
(caisse    de    100    livres)     ..     ..0.10% 

Barils  d'Empois  Blanc  No  1 
(200    livres)     0.10% 

Edwardsburg  Silver  Gloss,  pa- 
quets chrom  de  1  livre,  (30 
livres)    0.12 

Empois  Silver  Gloss  (48  livres), 
en    bidons    de    6    livres    ..     ..0.13% 

—  —         (36  livres), 

boites  a   coulisse  de   6   livres. .0.13% 

Kegs  Silver  Gloss,  gros  cristaux 
(100  livres) 0.11% 

Benson's  Enamel  (eau  froide) 
(40  livres)   a  la  caisse   ..    ..3.25 

Celluloid 

Caisse  contenant  45  boites  en 
carton,  par  caisse 4.70 

Empois  de  cuisine. 

W.  T.  Benson's  and  Co's.  Cele- 
brated Prepared  Corn  (40 
livres) 0.11% 

Canada  Pure  Corn  Starch  (40 
livres) '.  .0.10^ 

Farine  de  pomme  de  terre  raffl- 
n6e  Casco,  (40  livres),  pa- 
quets   de    1    livre 0.16 

(Boite  de  20  livres,  %c.  en  plus  (ex- 

cepte    pour    la    farine   de   pomme  de 

terre). 
Sirop   de   ble-d'lnde    Marque  Crown 
Par  caisse 

Jarres  parfaitement  cachetees, 
3  livres,  1  douz.,  en  caisse  ..4.00 

Boites  de  2  livres,  2  douzaines, 
en    caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  1  douz.,  en 
caisse 6.05 

-  10   liv.,    y2   douz.,   en  caisse.. 5.75 

-  20   liv.,    14   douz.,   en  caisse.. 5. 70 
(Les  boites  de  5,  10  et  20  livres  ont 

une  anse  en  til  de  fer). 
Barils,   environ   700   livres    ..    ..0.08} 
Demi-baril,    environ    350   livres.  .0.08* 
Quart   de   baril,   environ   175  liv.0.08% 
Seaux  en  bois  de  2  gals,  25  liv. 

chaque 2.60 

3  gals,  38%  liv.,  cha- 
que   3.85 

5  gals,  65  liv.,  cha- 
que    ti-25 

Sirop  de  Ble-d'lnde.     Marque  Lily 
White 

Par  caisse 
Boites  de     2  livres,     2  douzaim 
Boites  de     5  livres,     1  douzaine.  .6.55    | 
Boites  de  10  livres,   V2  douzaine.  .6.25    | 
Boites  de  20  livres,  %  douzaine.  .6.20 

(Les  boites  de  5,  10  et  50  livres  ont  I 
une  anse  en  fil  de  fer). 

Fret  paye  pour  5  caisses  de  sirop  ou 
250  livres,  pour  10  boites  d'empois  ou 
10  boites  assorties  de  sirop  et  d'em- 
pois jusqu'a  toute  station  de  chemin 
de  fer  dans  les  provinces  de  Quebec 
et  d'Ontario  a  l'est  ou  au  sud  du  Sault 
Sainte-Marie,  Sudbury,  NorthBay  et 
Mattawa  et  jusqu'a  tous  les  ports  des 
lacs  pendant  la  saison  de  navigation 

Conditions:  net  30  jours.  Pas  d'es- 
compte  pour  paiement  d'avance. 
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CHURCH    &    DWIGHT 
Cow    Brand    Baking    Soda 
Empaquete 


DWIGHT' S 


com- 
me  suit: 
Caisses  de  96 
paquets   de 
5    cents    ..3.45 
aisse  de    60  paquets  de    1  Iivre.3.65 
aisse  de  120  paquets  de  V2  livre.3.85 
lisse  de    30  paquets  de    l  livre. 
El    60  paquets  melanges.   %   lb. 3. 75 

W.    CLARK,    LIMITED, 
Montreal 


>rned  Beef  Compresse 
uned  Beef  Compresse 
irned  Beef  Compresse 
irned  Beef  Compresse 
rned    Beef    Compresse 

>ast  Beef 

>ast 

iast 

tast 

euf  bouilli 

euf  bouilli 


.y2s.  2.90 

.   Is.  4.90 

.   2s.  9.25 

.   6s.  34.75 
.14s. 

.y2s.  2.90 

.    Is.  4.80 

.   2s.  9.25 

.   6s.  34.75 

.   Is.  4.80 

.   2s.  9.25 


euf  bouilli 6s.  34.75 

an    en  gelee %s.     0.00 

an   en   gelee Is.     0.00 

ves    au    lard,  Sauce    Chili,  etl- 
juette    rouge  et    doreo,   4    dou- 
:aines  a  la  caisse,  la  douzaine.  .0.90 
lo     4    douzaines,   la   douzaine.  .1.25 
lo     grosses  boites,  2  douzaines, 

la  douzaine 2.30 

lo     a  la  Vegetarienne,  avec  sau- 
ce tomates,  boites  de  42  lbs.. 2. 25 
lo     au  lard,  grandeur  iy2    ..    .. 

|jce  Chili,  la  douzaine 1.90 

ids  de  cochons  sans  os  ..    ..Is. 4. 90 
'ds  de  cochons  sans  os  ..    ..2s. 9. 90 
euf  fume'  en  tranches,  boites  de 
er-blanc 3.40 


rat  fume  en  tranches,  pots  en 

pre ls.3.90 

|uf  fume  en  tranches,  pots   en 

erre i,4s.l.80 

luf  fum6  en  tranches,  pots  en 

|erre 2.80 

Igue,  jambon  et  patd  de  veau 

| %s.2.35 

Bbon  et  pat6  de  veau  ..    ..%s.2.35 
lindes    en    pots,  epictfes.  boites 
]i     fer-blanc,     boeuf,     jambon, 

Ingue,  veau,  gibier %s.0.75 

Ipdes   en  pots,  <§picees,  en  fer- 
Lanc,    boeuf,    jambon,    langue, 

bau,  gibier %s.l.40 

Ipdes  en  pots,  epic^es,  en  ver- 

|p,  poulet,  jambon,  langue  . .  14s. 2. 40 

I  sues %s. 

I|gues Is. 

Ilgues    de    boeuf,    en   boites    en 

Ir-blanc y.s.3.90 

|igues    de    boeuf,    en   boites   en 
Ir-blanc Is. 8. 40 

Kues    de    boeuf,    en   boites    en 

Ir-blanc y2s.l3.40 

Ifeues   de   boeuf,    en  boites   en 

Ir-blanc 2s. 17. 20 

Ikues  en  pots  de  verre   . .    . . 

I;ues  de  boeuf,   pots  de  ver- 
taille  iy>14.50 


Langue  de  boeuf,  pots  de  verre 

2s.19.70 

Mince  Meat  en  "tins"  cachetees 

hermetiquement 

Mince  Meat .Is.  2.90 

Mince  Meat 2s.  4.00 

Mince  Meat 5s.12.90 

En  sceaux  de   25   livres    ..    ..0.15 

En  cuves 0.15 

sous  verre 3.25 


CANADIAN    BOILED    DINNER 

Is 2.40 

2s 5.90 

Mince  Meat — 

KETCHUP    AUX    TOMATES 

Bouteilles  de     8   onces 2.20 

Bouteilles  de  12  onces 2.75 

Bouteilles  de   16  onces 3.40 

BEURRE   DE   PEANUT 

Beurre  de  Peanut ^s.  1.40 

Reurre  de  Peanut  .     %s.  1.90 

KLIM 
Petites  boites,  48  d'^4  de  livre,  la 

caisse 5.85 

Boites  de  famille,  24  d'l  livre,  la 

caisse 8.40 

Boites  d'Hotel,  6  de  10  livres,  la 

caisse 18.75 


L'Enfant   Stupide 

Voici  ce  qu'un  marchand  disait  l'autre  jour  a  un  epicier 
progressif : 

"J'ai  dans  mon  stock  les  marchandises  annoncees,  parce 
que  mes  clients  me  les  demandent  et  que  je  tiens  a  leur  plaire. 

"Si  je  ne  faisais  pas  cela,  je  serais  comme  le  stupide 
enfant  represents  par  la  vignette  ci-dessus,  qui  se  laisse  voler 
sa  cotelette  par  un  jeune  chien." 

D'apres  vous,  croyez-vous  qu'il  soit  possible  qu'un  mar- 
chand puisse  etre  aussi  stupide  que  cet  enfant  qui  hurle? 

Pouvez-vous  faire  usage  de  superbes  accessoires  Jell-O, 
en  10  couleurs,  pour  etalages  dans  vos  vitrines?  Si  vous  le 
pouvez,  nous  nous  ferons  un  plaisir  de  vous  en  envoyer. 

The   Genesee   Pure    Food   Company    of   Canada,    Limited, 
Bridgeburg.   Ont. 

"Fait  au  Canada" 


108 


■  LE  PRIX  COURANT,  vendredi  22  aout  1919 


Vol.    XXXII  —  No   34 


SOUPE  AUX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 
le  monde — 


La   qualite   y   entre 

avant    que     I'eti- 

quette  soit  mise 

sur  la  botte. 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivcz  directement 


Dominion  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


En    ecrivant    aux    annonceurs.   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.vp. 


Vol.    XXXII  —  No    34 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  22  aout  1919 


109 


POUR  LE  TEMPS  DE8  CHALEURS 


THE  MESSINA 

LEMONADE 

POWDER 

Is  P"OTECTEO  BY  A  PERPETUAl- 
*?°E  MABK. ENTERED  ACCORD 
„"6,  TO  ACT  OF  PARLIAME"! 
^CANADA  IN  THE  YEAR  °f0 
'"OUSAND        EIGHT      HUNDRED 

ROSE 

fOLIO  5?-i 

"EGISTER 

llll'ti     MANUFACTURING    °» 

WlllUESS    SELLING    IMITATION 

mju    ,BE    PROSECUTED    TO  ™' 

ULL  extent  of  the  law 
HENR|  JONAS  &  CO 


isTC^ 


TOUT    EPICIER 


DEVRAIT   SE 


PREMUNIR    DE 


LA    FAMEUSE 


^t  MESS/% 
LEMONADE  POWDER 


POUDRE  uwonade  MESSINA 


ET  DE  LA  NON  MOINS  FAMEUSE 


55 


Poudre  Orangeade  "Messina 

QUI  PERMETTENT  DE  PREPARER  LES   PLUS  DELICIEUSES  BOISSONS  ET  LES 

PLUS    HYGIENIQUES. 

Les  Poudres  "Messina" 

vous  seront  demandees  constamment  cet  ete,  car  voila  i)lus  de  45  ans  qu'elles  sont  employees  et 
appreciees  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1874  que  la  marque  de  fabrique  des  Poudres  MESSINA 
a  etc  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  est  devenue  la  grande  favorite  pour 
la  preparation  de  la  savoureuse  Limonade  et  Orangeade. 

Economiques  et  Faciles  a  Employer 

Le  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  pent  faire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade  ou  oran- 
geade. Pour  preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de 
cette  poudre  dans  un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

PRENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LES  POUDRES  MESSINA,  POUR  ETRE  PRET  A  RE- 

PONDRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 


Maison  fondee  en  1870. 


173-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 


110  LE  PRIX  COURANT,  vendredi  22  aoiit  1919  Vol.    XXXII  —  No   34 


Associes    Depuis   45   Ans 

Le  The  et  Kearney  Bros. 

Notre  experience  est  a  votre  service. 

PLUS  DE  200  THES  DIFFERENTS  EN  MAGASIN 

A  PRESENT. 

Demandez  nos  prix  et  echantillons 

Kearney  Bros.,  Limited 

33  rue  St-Pierre    -    Montreal 


Les    Feves   au   Lard   de 

CLARK 

a  la  sauce  aux  tomates,  chili  ou  sans  sauce 

Vos  clients,  M.  l'epicier,  tiennent  toujours  a  la  qualite,  mais  actuellement  l'economie 
est  egalement  une  consideration  pour  eux.  Si  vous  leur  donnez  les  Feves  au  Lard  de 
Clark  ils  savent  qu'ils  ont  la  meilleure  qualite  a 

Un  prix  raisonnable 


De  votre  cote  vous  retirez  des  profits  de  la  vente  a  vue,  de  l'ecoulement 
rapide  de  votre  stock  et  des  clients  satisfaits  qui  reviennent  en  acheter 
ENCORE 

PRENE2-EN  EN  STOCK  IMMEDIATEMENT  ELLES  SONT  EN  GRANDE  DEMANDE 

W.  Clark,  Limited  jm^  Montreal. 
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Le  marchand  qui  tient  a  dormer  satisfaction  a  sa  clien- 
tele et  a  la  conserver  reconnait  l'importance  de  choisir 
une  bonne  marque  de  CONFITURES  et  de  GELEES. 
Nos  confitures  et  nos  gelees  sont  fabriquees  a  Quebec 
meme  avec  des  fruits  recoltes  dans  la  province  et  prepa- 
res par  des  Canadiens-Francais.  Le  soin  apporte  au  choix 
des  fruits  et  a  la  fabrication  de  nos  lignes  assure  des  pro- 
duits  dune  purete  absolue  qui  donneront  satisfaction 
meme  a  la  clientele  la  plus  difficile. 

En  prenant  en  stock  nos  lignes,  vous  ne  desappointerez 
jamais  vos  clients,  et  vous  n'etes  pas  sans  savoir  qu'un 
client  satisfait  est  un  client  regulier. 

Outre  leurs  qualites  exceptionnelles  de  purete  et  de  vente 
facile,  nos  lignes  laissent  au  marchand  qui  les  vend  une 
bonne  marge  de  profits. 

Nos  confitures  et  nos  gelees  assurent  des 

ventes  repetees 

Elles  sont  reconnues  partout  comme  une  excellente  va- 
leur  pour  le  client  comme  pour  le  marchand,  et  un  assor- 
tment complet  de  nos  lignes  sera  le  placement  le  plus 
avantageux  que  vous  pourriez  faire  pour  votre  commerce. 

UNE  COMMANDE   D'ESSAI  VOUS   EN 
CONVAINCRA. 


Old   City   Manufacturing   Co.   Regfd. 


QUEBEC     (P.Q.) 
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Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8,75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


II    faut  distinguer  les 
Allumettes  et  ies 
Allumettes  d'Eddy 

Lesquelles   vendez-vous  ? 

II  y  a  tout  autant  de  difference  entre  les  allumettes  qu'il 
y  en  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 

On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 

Les  allumettes  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis  : 

Elles  ne  vous  desappointent  jamais.  (Le  marchand  non 
plus  ne  re^oit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet). 

70,000,000  de  ces  allumettes  sortent  denotre  fabriquetous 
les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pays. 

Un  ecoulement  rapide  de  stock  voila  ce  que  cherche  tou- 
jours le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy  la  chose 
devient  tres  facile. 

Connues  d'un   ocean  a  l'autre,   elles  se  vendent  toutes 

seules. 

Vous  ygagneriez  aenvoyervotre  commande  aujourd'hui. 

THE  E.  B.  EDDY 
CO.,  LIMITED. 

HULL,    CANADA. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Kouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Pirnents)  Serriette 

Epices  cle  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 
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II  y  a  tout  autant  de  profits  pour  vous 
dans  la  vente  de  ces  splendides  remedes 
que  pour  les  marchands  qui  font  actuel- 
lement  "de  Pargent"  sur  des  ventes  se 
faisant  tout  seules.  Ce  qu'il  vous  faut  — 
c'est  un  bon  assortiment  de  Remedes  de 
Chamberlain — et  nous  vous  aiderons  en 
vous  fournissant  un  choix  liberal  d'aides 
de    ventes,     cartes    de     comptoir,     etc. 

The   Chamberlain    Medecine    Co.,   Toronto,    Can. 


Aliments 


Marins 


MARQUE  BRUNSWICK 

La  haute  estime  dans  laquelle  les  aliments  marins  de  la  marque  Brunswick  de  Con- 
nors Bros,  sont  tenus  par  le  consornmateur  canadien  est  facile  a  comprendre  si  Ton 
considere  le  soin  scrupuleux  et  I'attention  apportes  au  choix,  a  la  preparation  et  a 
I'empaquetage  de  ces  poissons. 

Une  analyse  du  gouvernement  d'Ottawa  demontre  que  les  aliments  marins  de  la 
marque  Brunswick  sont  superieurs  aux  lignes  importees.  De  sorte  que  si  vous  tenez 
en  stock  la  Marque  Brunswick,  vous  vendez  ce  qu'il  y  a  de  mieux  sur  le  marche  et, 
en  meme  temps,  vous  encouragez   une   industrie  canadienne. 

Avez-vous  en  stock  chacune  de  ces  lignes:  — 

Sardines  a  l'Huile,    x/±  Sardines  a  la  Moutarde,    Finnan  Haddies    (Boites  rondes  et  ova  les)   Hareng 

Saur,  Hareng  a  la  Sauce  aux  Tomates,  Clams. 


CONNOBS  BROS.,  LTD.,     black's  haRBOR,  m.  b. 
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A  PURE 
HARD 


SOAP 


T»m*Tm«»TTTTg 


II  y  a  plus  de  veritable  valeur  en 
fait  de  savon  dans  un  morceau  de 
"SURPRISE"  que  dans  nimporte 
quel  autre  savon  a  blanchissage 
offert  en  vente  au  Canada.  II 
n'est  pas  surcharge  d'ingredients 
inutiles  pour  le  faire  paraitre  gros. 
Ce  n'est  rien  que  du  bon  Savon 
Solide. 

N'acceptez  pas  de  contrefagons. 

The  St.  Croix  Soap  M/g.  Co. 


Les    Poudres   Nervine 
de  Mathieu 


POUDRES  NERVINES 

De  MATHIEU 

Pour  tousles  Maux  delete  et  Nevralfle 


qutiqut*   foudta   *ogl 


Co  [nxdro  MM 


UN  remede  pour  les  nerfs  qui 
donne  d'excellent  resultat 
contre  le  mal  de  tete,  la  nevralgie, 
1'insomnie,  etc. 

Chaque  paquet  que  vous  vendez 
augmente  la  confiance  que  vos 
clients  ont  dans  la  qualite  recom- 
mandable  des  lignes  que  vous 
vendez. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 

SHERBROOKE,    QUEBEC. 


Le   Soda   a    Pate 
"COW   BRAND 

est  toujours  fiable,  pur,  uniforme 

En  raison  de  sa  quality  fiable  bien  connue,  de  sa  pu- 
rete  absolue  et  de  sa  force,  le  Soda  Cow  Brand  est  le 
grand  favori  de  toutes  les  m^nageres  partout.    11  se 
vend  constamment  et  vous  rapporte  un  bon  profit. 

Achetez-en  de  votre  marchand  de  gros. 

CHURCH  6    DWIGHT 

(LIMITED) 
Manufacturiers            -            -            -            MONTREAL 

\    DWIGHT/S ../: 

j 

COW  BRAND. X: 

■""1^i5h!  Hfc 

1  Ci"        •>  /W^^^BSj 

Baking  sodA\ 

Nos  Biscuits  Sodas  'Select' 

sont  comme   leur  nom  lindique, 

des   Biscuits  de  CHOIX 

Depuis  plus  de  trente-cinq  ans  nous  avons  consa- 
ere  nos  efforts  a  perfectionner  nos  procedes  de  ma- 
nufacture de  fagon  a  assurer  a  notre  clientele  tou- 
jours croissante  un  produit  qui  donne  une  satisfac- 
tion  maximum  pour  la  valeur  recue. 

L'augmentation  considerable  de  nos  ventes  nous  a 
prouve  que  nous  avions  reussi  a  atteindre  ce  resul- 
tat, mais  nous  ne  nous  reposons  pas  sur  ces  succes 
et  continuons  notre  marche  en  avant,  vers  le  progres. 
En  meme  temps  que  nous  cherchons  journellement 
a  ameliorer  notre  production,  nous  ne  negligeons 
rien  pour  faire  de  notre  SERVICE  au  marchand  un 
element  important  de  la  popularite  de  nos  Biscuits. 
Nos  voyageurs  visitent  continuellement  les  mar- 
chands  de  la  Province,  empresses  a  leur  montrer  nos 
echantillohs.  Voyez-les  ou  ecrivez-nous  si  vous  n'avez 
pas  recu  leur  visite.  Nous  nous  ferons  un  plaisir  de 
vous  faire  parvenir  des  echantillons  de  nos  lignes  de 
vente  assuree  et  d'un  profit  remunerateur  pour  votre 
magasin. 

DEMANDEZ  NOS  LISTES  DE  PRIX 

The  Montreal   Biscuit  Co. 

MANUFACTURIERS     DE 

BISCUITS    ET    CONFISERIES 

MONTREAL 
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Parce  qu'il  est  sec 

Insistez  aupres  de  vos  clients  sur  le  fait 
que  tant  que  le  Klim  est  tenu  sec  il  ne 
sflrira  pas,  meme  clans  la  temperature  la 
plus  chaude.  C'est  la  raison  pour  laquelle 
nous  n'avons  pas  besoin  de  mettre  un 
preservatif  ni  un  ingredient  sucre  ouel- 
conque  dans  le  lait  separe  pasteurise  avec 
lequel  Klim  est  fait.  Nous  ne  faisona 
qu'enlever  l'eau  du  lait  separe  et  le  Klim 
sec  reste.  Votre  cliente  ajoute  l'eau  & 
Klim  ct  se  fait  du  lait  separe  frais. 
Tenez  en  stock  un  bon  assortiment  de 
Klim.    II  se  vend  beaucoup  durant  l'ete. 

CANADIAN   MILK 
PRODUCTS  Limited 

TORONTO 
Montreal         Winnipeg         St.  John 


imuii 

^Le  Sel  Sifto" 

coule  bien.    Le  meilleur  pour 
la  table. 


■Sffi 


to: 


Deux    marques    de    sel    qui    augmentent    rapide- 
ment  le  chiffre  de  vos  ventes.    Ces  marques  sont 
bien  annoncees  et  chaque  mois  des  c  ntaines  de 
nouvelles  menageres  apprennent  que  SIFTO  est 
"le  sel  qui  coule  bien"  —  une  grande  commodite 
pour  la  table.     Et  ce  Sel  Century— pur,  brillant 
k\  et   economique— est   le   meilleur   sel   pour  l'usage 

>  m  domestique.      Tenez   ces   deux   sels   en   magasin. 

Ill 


SEL  CENTURY 


le  meilleur  pour  l'usage 
general 


Century 
TABLE SAIT    V,emei,,eu' 

DOMIN10Nr5ALT  (A        I      I  W|  fe 

Sarnia.Onurio  Bl  I   nEl      Jjj^ 

llllll  fifl 


Si  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournir,  Gcrlvez-nous 
el  une  liste  de  prls  avec  des  renselgnements  complets  vous  se- 
ron!    promptement   envoyfis. 

DOMINION    SALT   CO.,    Limited,  SARNIA,   Canada. 

Manufacturers   et   expediteurs. 


Un  Meilleur  Commerce 

Vous  ne  pouvez  etablir  un  meilleur  commerce  a  moins  de  vendre  un 
meilleur  produit.  Le  sous-vetement  Peerless  est  meilleur  que  les 
autres,  sous  les  rapports  du  style  de  l'ajustement,  du  materiel  et  de 
la  duree. 

Faites  savoir  aux  acheteurs  que  vous  vendez  leur  sous-vetement 
prefere.  Etalez  le  Peerless  sur  votre  comptoir  —  recommandez-le  a 
tous  vos  clients. 


Rappelez  vous     que     le 


sous-vetement    Peerless     ASSURE     UN     MEILLEUR 
COMMERCE. 


Peerless   Underwear  Company,  Ltd. 


controlee  par 


J".  R.  MOODIE  &  SONS,  LIMITED 


HAMILTON,   ONTABIO. 
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Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  ail  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOI  NTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


HOTEL   VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

PropriStaire 

COTE   DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,  $3.50  et 

$4.00  pa 

r  jour. 

Lea 
Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre   magasln. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 

Pondus  et  Plume 

Demand6s  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Arthur    Brodeur. 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne   Kola 


Cidre   Champagne 
Cidre  de  Pomme 
Eau   Min6rale 
Fraise 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  ™™™f 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Dit'ficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TEOIS-RIVIERES 


CANADIAN    POLISHES,    LIMITED 

Successeurs  de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LIMITED 


II  y  a  vingt-six  ans,  nous  commencions  la  fabrication  des 
pjsAhnirs  a  rideaux  et  autres  articles  de  manage  sous  la 
raison  sociale  de  Dominion  Specialty  Company,  mais, 
avec  le  temps,  notre  commerce  subit  un  changement  et, 
graduellement,  nous  abandonnames  la  fabrication  de  tous 
nos  articles  pour  ne  fabriquer  que  des  polis.  Tous  nos 
clients  savent  ce  que  nous  fabriquons,  mais,  pou,r  le  bene- 
fice de  nos  acheteurs  en  perspective,  nous  avons  juge 
qu'un  nom  descriptif  etait  devenu  ngcessaire.  C'est  le  nom 

CANADIAN    POLISHES,    lTmiTED 
que   nous   avons   considere  le  meilleur  a  cette  fin.     Nous 
sommes  encore  dans  notre  vieille  fabrique  et  nous  fabri- 
quons les  lignes  rggulieres  bien  connues  suivantes: 
"Satin    Gloss"   a   harnals.  "Veribrite   Venoil",    le   net- 

Cirage     "Gold     Leaf"    pour  toyeur   magique. 

chaussures  fines  de  dames. 

Creme  a  argenterie  "Daddy 

Combination",  noire  et  tan. 

CANADIAN    POLISHES,    LIMITED         Hamilton,  Canada. 


Poli  a  m6tal  "Klondyke", 
connu  partout  oil  II  y  a 
du    cuivre. 


fe 
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L'ecole  Commerciale  Lalime 

Limitee 
EST  MAINTENANT  A 

LYSTER,  P.  Q. 

Cette  Fameuse  M&ison  d  Education 

autrefois  de  Saint-Hyacinthe  est  maintenant  a  Lyster, — site  ex- 
tremement  plus  avantageux — et  dans  un  local  idealement  ame- 
nage  pour  le  confort  des  eleves. 

L'Ecole  Lalime  ne  recevra  desormais  que  les  garcons. 

Le  cours  est  exactement  le  meme  qui  a  fait  de  cette  institu- 
tion une  des  plus  importantes  parmi  les  ecoles  laiques  au  Canada. 

L'enseignement  comprend  le  cours  commercial  complet,  an- 
glais, francais,  comptabilite  dans  toutes  ses  branches,  clavigra- 
phie,  telegraphie  avec  administration  des  gares,  etc.  Enseigne- 
ment  individuel  a  chaque  eleve. 

Les  eleves  desirant  se  specialiser  dans  l'une  quelconque  des 
matieres  enseignees,  recoivent  des  cours  speciaux  ou  chaque  ma- 
tiere  est  developpee,  approfondie  et  enseignee  dans  ses  moin- 
dres  details. 

L'ecole  est  sous  le  controle  et  l'habile  direction  de  son  fon- 
dateur  lui-meme,  M.  B.  Lalime. 

LES  COURS  SONT  COMMENCES  —  les  eleves  peuvent  se 
presenter  et  commencer  leurs  etudes  des  maintenant. 

Pensions  de  premiere  classe  a  prix  tres  moderes  pres  de  TEcole. 

Prospectus  envoye  partout  sur  demande. 
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La  Banque  Provincial  du  Canada 


CONSEIL  D' ADMINISTRATION. 

President:  Honorable  sir  HORMISDAS  LAPORTE,  C.P..  ex- 
maire  de  Montreal,  de  la  maison  Laporte,  Martin  Limitee,  admi- 
nistrateur  des  ehemins  de  fer  nationaux  eanadiens. 

Vice-President:  M.  W.-F.   CARSLEY,   Capitaliste. 

Vice-President:  M.  TANCREDE  BIENVENTJ,  Administrateur 
•'Lake  of  the  Woods  Milling  Co.",  Administrateur  du  Credit  Fon- 
'  cier  Franco-Canadien. 

Monsieur  G.-M.  BOSWORTH,  President  "Canadian  Pacific 
Ocean  Services  Limited". 

Monsieur  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  President  de  la  Librairie 
Beauchemin  Limitee. 

Monsieur  MARTIAL  CHEVALIER,  Directeur  general  Credit 
Foncier  Franco-Canadien. 

Honorable  NEMESE  GARNEAU,  C.L.,  Quebec,  President  de 
la   Societe  des  Eleveurs  de  la  Province  de  Quebec. 


BUREAU    DE    CONTROLE    POUR    LE    DEPARTEMENT 
D'EPARGNES. 
(Commissaires-Censeurs.) 
President:    Honorable   sir   ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R.,    Ex- 
Juge  en  Chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 

Vice-President:  L'hon.  N.  PERODEAU,  N.P.,  Ministre  sans 
portefeuille  du  Gouvernement  Provincial;  administrateur  "Montreal 
Light,  Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 


Dix-neuvieme  assemblee  generale  annuelle  des  actionnaires, 
tenue  le  13  aout,  a  midi. 

Etaient  presents:  Honorable  sir  Hormisdas  Laporte,  Hon.  N. 
Garneau,  Hon.  sir  Alexandre  Lacoste,  MM.  W.-F.  Carsley,  Martial 
Chevalier,  G.-M.  Bosworth,  Tancrede  Bienvenu,  L.-J.-O.  Beauche- 
min, S.-J.  Rolland,  Hon.  N.  Perodeau,  H.-G.  Lajoie,  A.-J.-H.  Saint- 
Denis,  L.-A.  Cantin,  Geo.  Couillard,  Paul  Meriot,  representant  la 
Maison  Alphonse  Racine  limitee,  Mathias  Tetreault,  Thomas  Pre- 
fontaine,  Ed.  McCorkill,  A.-E.  Prud'homme,  Pierre  Drapeau,  F.-S. 
Mackay  et  autres. 


RAPPORT  PRESENTE   PAR  LE  CONSEIL  D' ADMINISTRATION 
DANS    L'ASSEMBLEE   GENERALE   ORDINAIRE 
DES  ACTIONNAIRES. 
Messieurs, 

En  cuvrant  cette  assemblee,  la  premiere  depuis  que  la  guerre  a 
pris  fin,  notre  devoir  est  de  dire  toute  notre  admiration  envers  nos 
vaillants  soldats,  et  exprimer  toute  la  reconnaissance  que  nous  leur 
devons.  Trop  nombreux,  helas!  sont  ceux  qui  ont  paye  de  leur  vie 
ce  triomphe,  et  qui  n'ont  pas  entendu  sonner  l'heure  de  la  victoire. 

Le  gouvernement  a  continue  a  trouver  la  plus  grande  partie 
des  ressources  qui  lui  etaient  necessaires  dans  le  placement  de  ses 
obligations  par  remission  de  l'emprunt  5%  1918,  qui  a  ete  juste- 
ment  appele  "L'EMPRUNT  DE  DA  VICTOIRE".  Tant  pas  nous- 
memes  que  par  notre  clientele  a  notre  bureau  central  et  dans  nos 
succursales,  nous  avons  donne  notre  entier  concours  a  ces  opera- 
tions. 

En  dSpit  des  graves  evenements  dus  a  la  guerre  lesquels  ont 
affecte  la  plus  grande  partie  de  l'exercice  ecoule,  nos  operations 
ont  ete  relativement  considerables  et  remuneratives.  De  fait,  le 
bilan  qui  est  soumis  a  votre  approbation  se  totalise  par  $31,693,- 
379.30,  presentant  une  augmentation  de  plus  de  DIX  MILLIONS 
de  piastres  sur  le  montant  du  bilan  de  l'exercice  1917,  qui  lui-meme 
etait  en  augmentation  d'au  dela  de  TROIS  MILLIONS  DEUX 
CENT  MILLE   PIASTRES  sur  le   montant   du  bilan   precedent. 

Au  passif,  les  depots  confies  a  votre  institution  s'elevent  main- 
tenant  au  chiffre  imposant  de  $22,489,456.61,  par  suite  du  develop- 
pement  constant  des  relations  de  la  banque. 

Paur  rencontrer  ces  obligations,  le  Conseil  d'administration, 
fidele  aux  mesures  de  prudence  que  vous  avez  toujours  approu- 
vees,  a  maintenu  au  plus  haut  degre  de  liquidite,  les  divers  item 
de  l'actif,  le  tresor  tout  specialement:  le  chiffre  des  especes  en 
caisse  et  en  banque,  soit  $8,284,720,  avec,  en  plus,  les  obligations 
du  gouvernement  de  la  Puissance  du  Canada,  les  valeurs  muniei- 
pales  canadiennes,  celles  des  pays  allies,  et  nos  prets  a  demande 
sur  garanties  de  debentures  et  (Tactions,  formait  un  grand  tot?l 
de  $22,535,000,  soit  plus  de  78%  du  total  de  nos  obligations  au  public. 

Pour  satisfaire  au  reglement  que  vous  avez  passe,  lors  de  votre 
derniere  reunion,  le  present  exercice  couvre  la  periode  de  temps 
ecoule  depuis  le  premier  Janvier  1918  au  30  juin  dernier,  soit  une 
periode  de  dix-huit  mois;  or,  les  benefices  nets  realises  pour  ces 
dix-huit  mois  d'operations  ont  ete  de  $434,594  contre  un  chiffre  de 
$207,000  pour  les  douze  mois  d'operations  precedents.  Done,  si,  a 
ce  dernier  chiffre.  Ton  ajoute  celui  de  $103,500  representant  la  juste 
proportion  pour  six  mois,  les  benefices  nets  pour  dix-huit  mois  au- 
raient  ete  de  $310,500,  laissant  ressortir  une  augmentation  de 
$124,000  pour  le  dernier  exercice. 

Des  benefices  nets  realises,  la  sommS  de  $250,000  a  ete  portee 
au  "FONDS  DE  RESERVE",  lequel  s'eieve  maintenant  au  chiffre 
de  $1,000,000. 

Notre  personnel,  tant  au  bureau  central  que  dans  les  succur- 
sales, nous  a  continue  son  excellent  et  devoue  concours;  aussi  les 
mesures  que  nous  avons  prises  anterieurement  en  sa  faveur  ont 
ete  maintenues;  nous  avons  verse  a  nos  officiers  et  employes  trois 
indemnites  pour  cherte  de  la  vie,  en  total  au  dela  de  $32  000  don- 
$22,000,    comme   vous   le   constaterez,    ont   ete   appropriees'  a   meme 


les  profits  du  present  exercice.  En  plus,  une  nouvelle  somme  de 
$25,000  a  ete  portee  a  la  reserve  speciale  que  vous  avez  bien  voulu 
voter  pour  la  creation  d'un  fonds  de  pension. 

Nous  vous  referons  au  compte  de  profits  et  pertes,   dont  vousr 
entendrez  bientot  la  lecture,  pour  les  autres  appropriations  fattes, 
et  nous  ne  doutons  pas  qu'elles  recevront  votre  entiere  approbation 

Pour  les  raisons  qui  vous  ont  ete  fournies  par  lettre  circulaire 
speciale,   le  Conseil   d' Administration  a  cru  devoir  faire  une  emis- 
sion de  capital  de  UN  MILLION  de  piastres  en  date  du  31  janvlei 
et,  a  cette  occasion,  vous  avez  affirme  une  fois  de  plus,  la  grand.! 
confiance   dont  vous   nous  avez   toujours   honores,    car,  vous  l'ave?  ' 
tous  appris   depuis,   cette   emission,    en   moins   de  trois  semaines.  ?[ 
ete  souscrite  avec  une  marge  d'au  dela  de  70%,  puisque  nous  avons  I 
du  refuser  plus  de  $700,000  de  souscriptions  provenant  de  plusieurM 
d'entre  vous,  messieurs  les  actionnaires,  et  du  public  generalement  \ 
Vous    verrez,    sans    doute,    dans    cette    reponse    spontanee   a  notr«jf 
appel,   le  temoignage  de  confiance  qu'inspire  la  Banque  Provincial* r 
du    Canada   dans   les   provinces   de   Quebec,    de   l'Ontario,   du  Nou 
veau-Brunswick    et    de    l'lle    du    Prince-Edouard,    car   nos   action  ! 
naires   actuels,    tres   nombreux,    se   recrutent   maintenant   dans  cc 
quatre    provinces,    oil    votre    banque    compte    aujourd'hui    quattre 
vingt-quinze  succursales  it  un  grand  nombre  de  sous-agences. 

Messieurs,  depuis  votre  derniere  assemblee  generale,  la  mort 
fauche    dans    nos   rangs;    elle   nous   a   pris   deux    de   nos   colleguesf' 
l'honorable   Alphonse   Racine,    administrateur,    et   monsieur  le  doc    ' 
teur   E.-Persillier   Lachapelle,    commissaire-censeur. 

L'honorable     monsieur    Racine,    nomme     administrateur  de    In, 
banque  en  1909,  a  fait  profiter  votre  institution  de  sa  grande  expe 
rience  des  affaires  acquise  dans  l'importante  maison  de  commerce 
qu'il   fonda   et  dont  les  operations  s'etendent  par  tout  le  pays;  ei 
lui  nous  avons  perdu  un  homme  d'affaires  distingue,  toujour 
te,  et  dont  l'excellent  jugement  nous  etait  precieux.  Nous  renouve  . 
Ions   a   sa   famille   1'expression   des   profonds   regrets  que  sa  dispo 
rition  nous  a  causes. 

Pour    combler    cette    vacance,    nous    avons    nomme   l'hon - 
Nemese    Garneau,    de    la    cite    de    Quebec,    conseiller    legislatit.   en 
president   de  la    Societe   Generale   des   Eleveurs   de  la  province  d'|r 
Quebec.        Vous    approuvez,    sans    doute,    cet    heureux    choix,    ca  i 
l'honorable    monsieur    Garneau    representera    specialement   dant  li 
Conseil   d' Administration,    les   nombreux   actionnaires   et   deposam  [  • 
que    nous    avons    dans    le    district    de    Quebec,    ou    votre   banque  :| 
deja  plusieurs  succursales  d'etablies. 

Monsieur  le  docteur  E.  Persillier   I  achnpelle  fut  Tun  des 
dateurs  de   cette  ban-.ue,   et  il   etait  vice-president  du   bureau  l!« 
Commissaires-Censeurs.       Nous    lui    devons    ici    un    hommage  emu'' 
Exceptionnellement   doue   et   d'une  haute   elevation    d'idees,   sa  d£ ' 
licate   bonte    et   sa   bienveillance   lui    avaient    merite   le   respect  t- 
l'affection  de  tous.     Vous  vous  associerez  certainement  aux  regret 
que   ce   deces   nous   a   causes.      Nous   avons   appele  a  le  remplace1 
monsieur    S.-J.-B.    Rolland,    grand    industriel,    si    avantageusemen! 
c.Minu:    il    est    le    president    de    l'importante    compagnie    de   papie 
Rolland.      Notre   banque  aura   done   desormais  l'avantage  de  bfof 
ficier   des   nombreuses    qualites    que   nous   lui    connaissons   et  aus> 
de  ses  grandes  aptitudes  en  affaires. 

L'inspection    ordinaire    de    tous    nos   bureaux    a    ete   faite 
soin    durant   l'exercice    ecoule,    aussi    notre    inventaire   a   ete  fitabl 
avec  la  meme  prudence   que  les  annees  precedentes,   et  toutes  le 
depenses    relatives    aux    constructions,     coft'res-forts    et    mobilier 
s'amortissent  graduellement. 

De  plus,   tel  que  requis  par  la  Loi   des  Banques,   messieurs  lei  : 
auditeurs,    representant   les   actionnaires,    ont   fait   un   examen  n»|  ' 
nutieux   de   l'actif  et   du  passif  de  votre   institution,   et  leur  certl 
ficat,   dont  la  copie  fait  partie  de  notre  present  rapport,  demontr1 
leur  entiere  satisfaction  des  affaires  de  la  banque. 

A  messieurs  les  Commissaires-Censeurs  qui  vous  pi-esenteron 
egalement  leur  rapport,  nous  rendons  le  meme  hommage  que  le 
autres  annees;  les  resultats  brillants  acouis  dependent  pour  un  » 
large  part  de  leurs  travaux  conscicncierx  et  de  la  grande  conflanc 
qu'ils  mspirent  a  juste  titre  dans  le  public.  Nous  sommes  heureu 
d'etre  vos  interpretes  en  leur  adressant  les  remerciements  qu'il1 
ont  merites. 

POUR  LE  CONSETL   D*  ADMINISTRATION, 
(Signe)        H.   LAPORTE. 

President. 
TANCREDE   BIENVENU. 

Vice-pi-es.  et  directeur  genera 


RAPPORT     DE     MESSIEURS     LES     COMMISSAIRES-CKNSKI'R. 

SUR  LES  OPERATIONS  DE  L'EXERCICE 

ECOULE   1918-19. 
Messieurs, 

Nous  avons  rempli,  comme  Commissaires-Censeurs,  la  misslo 
que  vous  nous  avez  confiee,  et  nous  venons  vous  presenter  nc; 
observations. 


fournis 

Apres  verification  minutieuse,  nous  avons  toujours  constat 
que  les  valeurs  en  portefeuille,  telles  que  Bons  du  Gouvernemen 
de  la  Puissance  du  Canada,  des  Pays  Allies,  des  obligations  muni! 
cipales  et  autres,  ajoutees  aux  argents  en  caisse  et  en  banqu., 
s  eievaient  en  tout  temps  a  bien  au  dela  de  la  somme  present, 
par  vos  rSglements,  pour  repondre  aux  exigences  possibles  dc: 
deposants. 
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:omme.    vous    venez    de    le    voir,     messieurs,    par    l'interessant 

>rt    du    Conseil     i.  /    r    n'firpfcn,     votre    banque    continue    a 

e   une   marche    Ires    prtfre&sive    et    nous   nous    en    rejouissons 

vous. 

fu'il  nous  soit   perm's--   il'a    r- sser  :ci  un  hommage  sincere  S,  la 

aire   (le   notre   rerre  le   c<  llegre,    monsieur   le   docteur   E.-Per- 

Lachapelle,  nk\f  (•'•]  t't  a  1  affection  de  sa  famille  et  de 
mis,  au  moment  oil  s'affirmait  la  force  de  votre  Institution, 
prosperity   de   lat;i  die   son    ncm,    si    universellement   respecte, 

puissammem    con  i-  1  1  t  :    gardons-lui    un    pieux    souvenir. 

'OUR    LE    BUREAU    DE.-5    COMMISSAIRES-CENSEURS, 

(Signe)        A.   LACOSTE, 

President. 


BANQIf!  no  IN  IALE  DU  CANADA 

COMPTE   DK^   PROFITS  ET  PERTEK. 

30  join    1919. 

CREDIT. 


ice  au   credit   de   Profits   et   Pertes   le   31    decem- 

re  1917   

e   sur   nouvelle   emission    de   Capital 

:s  de  l'exerclce  finissant  le  30  juin  1919,  (18 
lois  d'operations),  deduction  faite  des  frais 
'administration,  interets  sur  depots,  reserve 
our  interets  pergps  sur  billets  non  fohus  ($40,- 
57.76)   et   pro',  ision   peur  pertes 


DEBIT. 

cinq  dividendes  trimestriels  aux  taux 

B    7%    l'an,    sur    $1.000,000 $87,500.00 

un  dernier  dividende  trimestriel  sur 
•s  parts  entitlement  payees,  ainsi  que 
interet  accru  sur  les  paiements  par- 
els  faits  en  acompte  sur  le  nouveau 
ipital  (avril,  mai  et  juin  1919),  au 
iux  de  s%  l'an  (capital  paye  a  date, 
,944,590) $  36,691.61 

de     guerre     sur     le     papier-monnaie 
Circulation    de    cette    Banque)    au    30 

[in    1919 

tissement  sur  les  edifices,  immeubles 
t   ameublements    de    la    Banque    .  . 

au    Credit    du    compte    de    "Reserve 

)6ciale   pour   Contingents" 

ription     au     Fonda     canadien     de     la 

roix   Rouge 

•ve  pour  la  creation  d'un  Fonds  de 
ension    pour   officiers   et    employes   de 

,  Banque   

mite  au  Personnel,  pour  cherts  de 
ie 

au  Fonds  de  Reserve,  le  31  decem- 
re    1918 $   50,000.00 

au  Fonds  de  Reserve,  le  31  juin  1919     200,000.00 


20,004.00 

90,250.00 


134,594.13 

$544,818.13 


ice   au    credit    de   Profits   et   Pertes   le 
)  juin   1919    


3S  DE  RESERVE: 

ice  au  credit,  le  31  decembre  1917 
ant  portC  au  31  decembre  1918  .  . 
ant  porte  au  30  juin   1919 


$    124,191.61 

10,464.00 

20,000.00 

40.000.00 

2,500.00 

25,000; 00 

22,000.00 

250,000.00 

500,155.61 

44,692.52 

$541,848.13 


50.000.00 
200,000.00 


TOTAL 


750.000.00 
250,000.00 

fl. 000,000. 00 


;fie  et  trouve  exact- 

e)       J.-R.    CHOQITET 

Comptable  en  Chef, 
e)       M.   LAROSE, 
Inspecteur  en  Chef. 


POUR  DE   CONSEIL    I  >' AD- 
MINISTRATION.• 
(Signe)    H.  LAPORTE. 

,-    m  I 'resident. 

(Signe)    TANCRKDK   BIENVENU 
Vice-President  et  Directeur  Gerant 


Jj»port  General  de  la  Banque  au  30  Juin  1 9 1  9 


PASSIF 

ne   portant    pas   interet 

portant  interet,  y  compris  l'interet  accuniu- 

!   jusqu'a.  date 

e  due  au  Gouvernement  Federal 
Bs   dues   aux   Gouvcrncments    Provineiaux 
es  dues     aux      Banques      et     Correspondan'ts 
Mis    le    Royaume-Uni    et    a    l'etranger 


$  5,024,430.41 

17.465,026.20 
3,495,192.62 

231,031.47 

792,210.01 

s   de   la   Banque   en   circulation ^'frr^  oo 

endes   declares   et   non    encore   reclames  '     jly'S 

ende  declare  et  payable  le  2  juillet  1919  et  in-  «.««.«» 
teret    accru    sur    les    paiements    partiels    faits 

en   acompte   sur   le    nouveau    capital 36,691  61 

al  des  obligations  au  public $28  50f  720  64 

s  ao  Mserve 1.9  1 1.590.00 

pour   la   creation     "V„'  -.  n's'de'  Pension!  m'.OOO.OO 

ii.on^.r.L' 


au  compte  de  Profits  et  Pertes 
ons  non  comprises  dans  les  item  precedents 


$31, 639, 003. 16 
54,376.14 

$31,693,379.30 


ACTIF 

Espece   monnajees    

Billets   du   Dominion 

Billets  des  autres  Banques 

Cheques  sur  d'autres  Banques 

Balances  dues  par  d'autres   Banques  en  Canada    .. 
Balances   dues   par   d'autres   Banques  et  Correspon- 
dents etrangers 


Obligations  <lu  Gouvernement  de  la  Puissance  du 
Canada,    n'excedant    pas    le    prix    du    marche 

Valeurs  Municipales  canadiennes  et  britanniques 
etrangeres  et  coloniales,  autres  que  les  va- 
leurs  publiques  canadiennes 

Obligations  de  chemins  de  fer,  debentures  et  ac- 
tions,   n'excedant    pas    le    prix    du    marche    .. 

Prets  a  demande  et  prets  a  courte  echeance  au  Ca- 
nada,   sur   obligations,    debentures   et  actions. 


133,064.93 

2,199,663.00 

650,675.00 

2.111.970.84 
2,677,319.52 

509,021.23 


8,284,720.52 
4,197,316.07 

4,019.074.73 
1.793.697.91 
4,240,191.44 


Grand   Total 

PrSts   a    terme   aux   Corporations    Muni- 
cipales   et    Scolaires $    542. 077. 12 

Prets  courants  et  escompte  en  Canada.  8.013.957.:,:: 

$8,556,034.65 
Deduction    pour    interets    pergus    a    l'a- 

vance   sur   les   dits   effets 40,867.76 

Depot    fait    an    Gouvernement    Federal   '.n   garantie 

des     billets     de     la      Banque     en     circulation 

Creances  en  souffrances,  deduction  faite  des  pertes 

ivues 

Immeubles  autres   que  les    Bureaux   de  la   Banque. 

Immeubles  et  meubles  appartenant  a  la  Banque.  au 

loix    coutant,    deduction    faite   des  amortisse- 

nieiits 

Creances   hypothecates   sur  immeubles   vendus   par 

la   Banque   

Autre    aetif    non    COmprlS    dans    les    item    precedents. 


J22,535,000.67 


166.89 

64,065.74 

41.449.29 
9,623.30 

236.598.90 

24.a71.57 
267,399.94 

$31,693,379.30 


VERIFIE    ET   TR<  »UVE    EXACT: 
(Sij;ne)      J.-R.  cili  >QUET 

1  !omptable  en  ( !hef. 
(Signe)       M.    LAROSE, 

Inspecteur  en   ■ 


POUR    LE   CONSEIL   D'AD- 
MINISTRATION: 
(Signe)     H.    LAPORTE, 
1  'resident. 
(Signe)     TANCREDE    BIENVENU, 
Vice-President    et    Direeteur-Geiu'ral. 


CERTIFICAT     DES    AUDITEURS    NOMMES    PAR     LES    ACTION- 

NAIRES. 

Aux   actionnaires   de 

LA    BANQUE    PROVINCIALE    DU    CANADA. 

Conformement  aux  prescriptions  des  sous-sections  19  et  20 
de  la  section  ."a;  de  l'Acte  des  Banques,  nous  avons  l'honneur  de 
soumettre   aux   Actionnaires   le    rapport    suivant: 

Nous  avons  examine  le  bilan  ci-dessus  avec  les  livreS  du 
Bureau  Chef  et  les  rapports  Certifies  des  different  es  sneenrsaies. 
Tons  les  renseignement s  et  xplicat ions  que  nous  axons  requis 
nous  "Hi  ete  donnes  a  notre  entiere  satisfaction,  et  nous  sommes 
d'opinion  que  les  operations  de  la  banque  aui  sont  venues  a  notre 
connaissance,   relevent  des  pouvoirs  de  la   Banque. 

En    outre   de   la    verification    en   date   du    30   juin    1919,    nous 

avons,     dans     le     eours     de     1'annee.     control,'     la     Caisse     du     Bureau 
Principal    et    veriiie   les    valeurs   du    Bureau    Chef,    et    aux    Succursa- 

les   prlnclpales,   et   avons   trouve  qu'elles  correspondaient   avec   les 
livres  de  la  Banque. 

I, '0t.1t  Ci-haut  dent  il  est  question  dans  le  rapport  des  Admi- 
nist  ratours,  est  liien  redige  de  i'ae,m  a  donner  un  api'ivu  VTai  et 
exact    des   operations   de    la    Banque    durant    l'exereiee    1918-1919     SU1- 

\;mi   Us  meilleurs  renseignements  et  les  explications  qui  nous  ont 
,1.    donnes  ainsi   que  1'indiquent   les  livres  de  la   Banque. 

(Signe)         ALEX.    DESMARTEAU,    L.I.C.,    Montreal. 
J. -A.   LARUE,  C.A.,  Quebec. 
Montreal,   le  21  juillet,   1919. 


AUGMENTATION  DU  CAPITAL 

Sur  proposition  de  l'honorable  N.  PSrodeau.  M.O.T...  seconde 
par  monsieur   Martial  Chevalier,   il  est  unanimement   resolu: 

Que  le  Capital  autorise  de  la  Banque  soit  augments  de  $2  - 
000,000.  ciu'il  est  actuellement  a  $5,000,000,  et  que  les  Admlnistra- 
teurs  soient  autorises  a  l'aire  de  temps  en  temps  des  emissions 
suivant  les  besoins   de   1' Institution. 

A  une  assemblee  des  administrateurs  de  la  banque,  tenue 
Immediatement  apres  l'assemblee  des  actionnaires.  l'honorable  sir 
Hormisdas  Laporte  tut  elu  president  du  Conseil  coadministration 
et  MM.  W.-F.  Carsley  et  Tancrede  Bienvenu,  gerant  general,  tous 
deux    vice-presidents    de    la    banque. 

Et  il  une  assemblee  des  commissaires-censeurs.  immediate- 
ment tenue  apres  eelle  des  directeurs  de  la  banque.  Sir  Alexandre 
Lacoste  fut  elu  president  de  ce  bureau  et  l'honorable  Perodeau, 
vice-president. 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 


Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     -kLO.COO 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est    tres    propice    aux    voyageurs   canadiens    qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuorrs  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 

MANUFACTURIERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a    Reverbere  a   Sydney   Mines, 

N.-E.  —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL    PAYE    ET    SURPLUS    (30  juin    1919)    ..    ..     3,000,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 31,690,000 

y,">  Succursales  dans  les  Provinces  du  Quebec,  de  1' Ontario  et  du 
Nouveau-Brunswick. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  Hormisdas  LAPORTE,  C.P.,  de  la 
maison  Laporte-Martin  limitee,  administrateur  du  Credit 
foncier  franco-canadien. 

Vice-President:  W.-F.  CARSLET,  eapitaliste. 

Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 
of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 

M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 
Services  Limited". 

Honorable  NEMESE  GARNEAU,  C.L.,  ex-ministre  de  l'agTi- 
culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 
de  Pulpe  de  Chicoutimi. 

M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Llbrairie  Beauche- 
min  limitee. 

M.  M.  CHEVALIER,  directeur  general  Credit  foncier  franco- 
canadien. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:    l'honorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE,   CR     ex- 

juge  en  chef  de  la  cour  du  banc  du  roi. 
Vice-President:   L'HON.   NARCISSE  PERODEAU,   N.P     Minis- 
tre  sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec    ad- 
ministrateur "Montreal  Light,  Heat  &  Power  Co     Ltd  " 
M.  S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Roiland. 

BUREAU-CHEF 
Directeur-gene>al,  M.  TANCREDE  BIENVENU 
Secretaire,  M.  J. -A.  TURCOT     Inspecteur  en  Chef, 
Chef  Departement  de  Credit,  M.  M.  LAROSE 

M.  C.-A.  ROT 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 
M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J.-A.  LARUE,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

1'hon.   F.-L.  B£ique,   vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-g6neral. 
Yvon  Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Salnt-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  ge>ant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  d(5p6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  leguel  est  paye"  deux 
fois  par  ann£e  un  int^ret  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  dmet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi6s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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FINANCES 


LA  BANQUE  PROVINCIALE  DU  CANADA 


Nous  publions  cette  semaine,  le  rapport  an- 
el  de  cette  banque  et  les  chiffres  qu'on  y  trouve 
aotent  une  situation  financiere  qui  est  tout  a 
onneur  de  ses  administrateurs. 

Les  benefices  nets  realises  pour  les  dix-huit 
rniers  mois  d'operations,  se  sont  eleves  a  $434,594 
ntre  $207,000  pour  les  douze  mois  d'operations 
scedents  et  si  a  ce  dernier  chiffre  Ton  ajoute  ce- 
de $103,500  representant  la  juste  proportion 
ur  six  mois,  les  profits  nets  pour  dix-huit  mois 
raient  ete  de  $310,500,  soit  une  augmentation  de 
24,000  pour  le  dernier  exercice. 

La  somme  de  $250,000  a  ete  portee  au  Fonds 
Reserve  qui  s'eleve  maintenant  a  $1,000,000. 

Les  depots  confies  a  la  banque  se  chiffrent 
nintenant  a  $22,489,456.61  et  pour  couvrir  ses 
ligations  envers  le  public  ($28,594,720.64)  la 
nque  dispose  de  solides  valeurs  publiques  imme- 
itement  realisables  au  montant  de  $22,535,000.- 
,  amplement  suffisantes  pour  faire  face  de  suite 
x  depots  qui  lui  sont  confies. 

En  somme,  en  depit  des  difficultes  du  fait  de 
guerre,  on  peut  dire  que  les  operations  de  la  ban- 
e  ont  ete  relativement  considerables  et  remune- 
trices. 

L'honorable  Nemese  Garneau,  conseiller  legis- 
if  et  M.  S.  J.  B.  Rolland  ont  ete  elus  directeurs 
ur  combler  les  vacances  crees  par  le  deces  de 
onorable  Alphonse  Racine  et  celui  du  Dr.  E.-Per- 
lier  Lachapelle.  , 


LA  SUPERIORITE  DES  BANQUES 
CANADIENNES. 


M.  Z.  A.  Lash,  un  avocat  eminent  de  Toronto, 
nt  de  publier  dans  le  "Journal  of  the  Canadian 
inkers  Association,"  un  article  interessant  pour 
xblir  la  superiorite,  reconnue  d'ailleurs,  du  syste- 
3  bancaire  canadien  sur  le  systeme  bancaire  ame- 
;ain. 

Une  des  differences  caracteristiques  entre  les 
ux  regimes,  c'est  que  le  Canada  possede  un  nom- 
e  de  banques  limite  s'etendant  a  travers  tout  le 
,ys  par  l'etablissement  de  succursales,  tandis 
i'aux  Etats-Unis  les  banques  font  quantite  et  n'ont 
ituellement  pas  de  succursales. 

A  l'heure  actuelle,  on  compte  au  Canada  vingt- 
-une  banques  avec  une  totalisation  d'environ  3,- 
0  succursales  dans  le  pays.  Ces  vingt-et-une  ban- 
les  sont  autorisees  a  emettre  et  emettent  du  pa- 
er-monnaie:  le  chiffre  des  emissions  est  regie  d'a- 
es  leur  capital  paye  et  leur  depot  en  or  et  en  bil- 
ts  du  Dominion  dans  les  coffres  du  gouvernement. 


A  sa  session  de  1913,  le  Parlement  canadien  a 
adopte  quelques  amendements  a  la  loi  des  banques, 
ann  de  lui  faire  donner  le  maximum  d'efficacite  et 
de  garantie. 

Ces  modifications  avaient  pour  objet:  1°  d'en- 
tourer  des  meilleures  sauvegardes,  pour  tous  les  in- 
terets  en  jeu,  l'obtention  d'un  certificat  permettant 
de  s'occuper  d'operations  de  banque;  2°  de  rendre 
obligatoire  la  nomination  d'un  censeur  par  les  por- 
teurs  de  titres;  3  d'autoriser  des  prets  aux  cultiva- 
teurs  en  acceptant  leur  grain  comme  garantie;  4" 
de  faire  donner  par  les  banques  des  rapports  sur  l'in- 
teret  et  les  taux  d'escomptes  exiges  par  elles;  5  de 
mettre  les  reserves  d'or  sous  le  controle  de  fideicom- 
missaires,  nommes  par  l'Association  des  Banquiers 
avec  l'approbation  du  Ministre  des  Finances. 

Le  capital  pave  des  vingt-et-une  banques  cana- 
diennes  se  totalise  a  environ  six  cent  millions  de 
francs  et  les  reserves  a  un  montant  egal. 


SITUATION  FINANCIERE  DE  NOTRE  PROVINCE 


De  toutes  les  provinces  du  Canada,  Quebec  est 
celle  qui  a  la  dette  la  plus  legere  "per  capita",  ainsi 
que  l'indique  le  tableau  ci-apres: 

Dollars 

Manitoba 58.50 

Colombie-Britannique 51. 

Saskatchewan     50. 

Xouveau-Brunswick      30.85 

Nouvelle-Ecosse 27.2  I 

Ontario 23. 

Quebec 13.r,o 

L'on  comprend  que  les  capitalistes  americains. 
anglais,  francais  et  beiges  aient  les  yeux  sur  la  pro- 
vince de  Quebec  pour  des  placements  eventuels. 


MARINE  MARCHANDE  DU  GOUVERNEMENT 
CANADIEN 


La  marine  marchande  du  gouvernement  cana- 
iden  compte  maintenant  sept  navires  qui  font  un 
service  regulier  cle  transport  oceanique  et  Ton  es- 
pere  que  treize  autres  seront  prets  avant  la  fin  de 
l'annee,  ce  qui  portera  le  tonnage  de  notre  flotte 
marchande  nationale  a  100,000  tonnes.  A  cause 
des  troubles  ouvriers  qui  ont  surgi  dans  les  diffe- 
rents  chantiers  maritimes.  le  nombre  des  navires 
construits  chaque  mois  varie  de  un  a  trois.  L'on 
s'attend  cependant,  qu'au  mois  d'octobre  1920  la 
marine  marchande  canadienne  consistera  en  un 
tonnage  oceanique  de  300,000  tonnes  comprenant 
des  navires  de  premier  ordre.  Cette  flotte  sera  em- 
ployeepour  le  service  de  transport  sur  l'ocean 
atlantique. 
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Garantie  de  Contrat 

Entrepreneurs-Contracteurs 

Les  Municipalites  exigent  des  Cons- 
tructeurs  de  chemins  des  depots  de 
garantie  pour  la  bonne  execution  dans 
un  temps  determine  des  travaux  en- 
trepris.  Les  proprietaires  exigent  aussi 
des  Contracteurs  des  depots  de  garan- 
tie de  meme  nature.  "La  Prevoyance" 
moyennant  une  indemnity  relative- 
ment  minime  garantit  la  bonne  execu- 
tion des  obligations  de  toutes  especes 
contractees  par  des  Entrepreneurs  et 
leur  permet  ainsi  de  faire  fructifier  des 
capitaux  qui,  deposes  en  garantie,  ne 
.leur  rapporteraient  que  l'interet  modi- 
que  de  la  banque. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,   Montreal.     Tel.   Main  1626 


et  1627. 


J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 


LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie   Inst.   Comptable.      Comptable 
Incorporfi. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10   rue   St-Frs-Xavier,     -     MONTREAL. 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLET" 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  geTant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondle  en   1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerie     et     Qulncaillerle,     Verres 

a    Vltres,    Pelnture,   etc. 
Speciality;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239   rue   St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  b6neficier  ses  clients  de 
cette  Gconomie.  Attention  toute  spe- 
cials aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  march6. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

g6 rants  conjoints. 


La   Compagn 

le  d'Assurance 

Mutuelle    di 

x    Commerce 

Contre 

I'lncendle 

Actlf   i 

.    .    .  $1,151,243.57 

DEPOT  AU   GOUVER- 

NEMENT   .    . 

.    .    .    .         $69,660.00 

— Bureau 

principal: — 

179  rue  Glrouarc 

,  Salnt-Hyaclnthe. 

P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque   de   Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacquee,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230   rue   St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  m^thodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SunLi 

SIEGE  S' 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre   le   Feu,  Assurances 
Marines,  d'Automoblles,  contre  I'Ex- 
plosion,     I'Emeute,     la     Disorganisa- 
tion Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:    TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COM  PANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore    Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtier* 
48    rue     Notre-Dame    O.,    Montreal. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  ».v.p. 
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S  PERTES  PAR  LE  FEU   AU    CANADA 


Le  point  de  vue  de  la  responsabilite  de  I'individu 
La  loi  du  voisinage  prevaut  dans  toutes  les  parties 
Ijl'Europe  qui  suivent  le  Code  Napoleon,  et  l'indi- 
|u  est  reconnu  aussi  coupable  par  omission  que 
r  action.  Un  des  effets  du  principe  amene  l'indi- 
nu  a  tenir  compte  de  sa  solidarite  a  1'egard  de  ses 
Hsins.  On  ne  saurait  trouver  un  meilleur  exem- 
||  de  cette  solidarite  qu'en  mentionnant  la  coutu- 
I  suivie  par  l'assurance  en  Europe.  En  France, 
tav  remplir  les  obligations  creees  par  la  loi,  les 
fjnpagnies  d'assurance  ont  adopte  un  systeme  par 
luel  une  personne  se  protege  elle-meme,  non  seu- 
lient  contre  sa  propre  perte  mais  contre  les  doin- 
gs que  peuvent  subir  les  voisins.  Ce  mode  d'as- 
rance  compte  quatre  risques  distincts:  (1)  le  ris- 
fle  de  la  propriete  individuelle;  (2)  le  risque  locatif, 
ft  sauvegarde  la  responsabilite  du  locataire  a  l'e- 
Ird  du  proprietaire;  (3)  le  risque  des  voisins,  qui 
iicerne  le  danger  de  detruire  ou  d'endommager 
it  le  feu  la  propriete  du  voisin,  et  (4)  le  risque  des 
dataires,  ou  le  droit  que  possede  le  locataire  de  re- 
tmer  indemnite  au  proprietaire  pour  defectuosites 
1  construction  et  d'entretien,  ou  negligence  de  la 
m't  des  ouvriers. 

L'endossement  par  les  compagnies  d'assurance 
I  la  responsabilite  de  I'individu  envers  ses  conci- 
wens,  a  eu  pour  effet  d'etablir  la  reconnaissance 
■la  solidarite  qui  doit  exister  entre  les  citoyens  et 
ftdividu.  Les  reglements  protegent  I'individu  de 
ike  maniere  afin  que  le  proprietaire,  qui  ameliore 
i propriete  par  la  construction  d'edifices  perma- 
ijfits,  ne  soit  pas  sans  cesse  expose  a  subir  des  per- 
il par  la  negligence  des  voisins.  L'Hon.  Robert 
lne,  de  la  legislature  du  Kansas,  a  defini  de  la  ma- 
Jre  suivante  la  difference  entre  la  mentalite  ame- 
ftine  et  la  mentalite  europeenne: 

"Nous,  Americains,  sommes  des  faiseurs  d'ar- 
lt,  les  Europeens  en  sont  des  menageurs;  nous 
times  prodigues,  ils  sont  economes.  Nous  nous 
inginons  que  ce  qu'il  y  a  de  plus  important  c'est 
4faire  un  dollar,  et  eux  croient  qu'en  epargner  un 
tvaut  tout  autant.  Notre  facon  d'agir  se  manifes- 
4jlans  la  construction  a  l'epouvante  d'edifices  in- 
liaimables,  la  leur  se  revele  dans  la  maconnerie 
ate  mais  solide;  nous  sommes  prets  a  payer  une 
Ice  prime  d'assurance  et  a  entreprendre  le  risque, 
I  preferent  une  legere  prime  et  une  grande  vigi- 
dce;  nous  visons  a  des  appareils  perfectionnes 
llr  eteindre  le  feu,  eux  s'appliquent  a  le  prevenir. 
lis  considerons  un  incendie  comme  malchance  et 


compatissons  au  sort  de  celui  qui  a  ete  victime  du 
feu,  eux  en  font  un  crime,  en  recherchent  la  cause 
et  punissent  le  coupable.  Nous  jugeons  differem- 
ment  aussi  une  police  d'assurance.  La  destruction 
d'une  propriete  pour  nous  n'est  pas  regardee  comme 
une  perte,  si  elle  est  assuree — nous  considerons  les 
dommages  comme  supportes  par  le^  autres;  L'as- 
surance est  pour  eux  une  taxe  a  laquelle  chacun 
contribue.  Pour  nous,  c'est  un  jeu;  pour  eux,  c'est 
un  moyen  de  reduire  la  perte  a  une  certitude  par 
l'aide  de  chaque  individu.  Nous  supposons  que  la 
compagnie  d'assurance  restaure  la  perte,  eux  qu'elle 
indemnise  le  proprietaire  pour  une  propriete  qui  ne 
saurait  etre  restauree.  Nous  nous  figurons  qu'un 
feu  est  un  echange  de  propriete  pour  de  l'argent 
comptant;  eux  que  c'est  une  perte  irremediable  de 
travail  et  de  ressources  naturelles.  Nous  faisons  du 
feu  une  malchance,  eux  un  crime.  Nous  nous  of- 
fircons  de  l'eteindre,  eux  de  le  prevenir." 

Le  controle  des  pertes  causees  par  le  feu. 

L'examen  des  differences  fondamentales  entre 
les  dommages,  causes  par  le  feu  au  Canada  et  dans 
les  pays  etrangers,  nous  fait  conclure  que  nous  ne 
pourrons  pas,  du  vivant  de  cette  generation,  attein- 
dre  les  memes  resultats  qu'en  Europe.  Les  trois 
obstacles  principaux  sont:  la  masse  des  construc- 
tions en  bois,  les  conditions  climateriques,  et  le  ca- 
ractere  nomade  de  la  population,  non  compris  l'in- 
cendiarisme  et  la  negligence.  Cependant,  il  est  pos- 
sible, de  reduire  grandement  le  taux  de  la  perte  en 
preconisant  les  mesures  preventives. 

Par  mesures  preventives  prises  dans  un  sens 
large,  on  entend  les  moyens  destines  a  maitriser  les 
trois  grandes  sources  de  tous  les  feux:  physiques, 
occupationnelles,  personnelles.  On  cherche  a  ren- 
dre  obligatoire  la  bonne  construction  des  edifices 
et  a  sauvegarder  les  matieres  inflammables  conte- 
nues  a  l'interieur;  a  corriger  la  negligence  person- 
nelle  et  a  faire  disparaitre  l'incendiarisme,  par  un 
minutieux  examen  des  causes  de  tous  les  feux.  Quoi- 
qu'il  ne  soit  point  probable  que  des  lois,  semblables 
a  celles  que  Ton  suit  en  Europe,  puissent  etre  ja- 
mais adaptees  au  Canada,  on  cherche  neanmoins  a 
remedier  aux  maux  publics  par  l'intervention  des 
lois.  Dans  la  complexity  des  besoins  de  la  vie  nio- 
derne,  une  bonne  legislation  et  sa  mise  en  vigueur 
ont  ete  reconnues  essentielles  pour  produire  une 
veritable  emprise  sur  les  choses  a  eliminer  en  vue 
de  l'interet  commun.  Le  Canada  ne  s'est  jamais 
montre  aussi  retardaire  dans  l'avancement  de  tout 
sujet  qui  se  rattache  au  bien  commun  que  dans  l'ap- 
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plication  des  mesures  preventives  contre  l'incendie. 
Les  Canadiens  possedent  taiit  de  ressources 
naturelles;  ils  croient  si  obstinement  a  la  li- 
berte  individuelle  qu'ils  n'ont  pas  senti  le  besoin 
d'economiser,  ni  jamais  cherche  a  restreindre  les  li- 
bertes  personnelles.  Mais  les  pertes  causees  par  le 
feu  sont  devenues  un  tel  fardeau  economique  que 
meme  les  plus  riches  pays  ne  pourront  plus  suppor- 
ter longtemps.  II  est  done  inutile  de  discuter  sur  le 
droit  et  le  devoir  du  gouvernement  de  controler  tout 
ce  qui  se  rattache  aux  pertes  que  subit  le  pays  par 
le  feu.  La  forme  'de  cette  legislation  ne  presente  au- 
cune  difficulte  legale  ou  administrative.  Chaque 
province,  par  l'intermediaire  de  son  pouvoir  policier, 
est  le  moyen  logique  d'y  reussir.  L'autorite  deleguee 
aux  municipalites  a  prouve  sa  futilite  a  produire  au- 
cune  reduction  de  ces  pertes,  meme  sur  de  faibles 
etendues.  Les  reglements  locaux  sont  malheureuse- 
ment  sujets  aux  influences  locales,  qui  detruisent 
l'uniformite  entre  les  differentes  municipalites  et 
fmissent  par  obstruer  tout  avancement.  II  faut  un 
controle  legal  tres  etendu  par  l'imposition  continue 
et  universelle  de  ce  qui  est  necessaire  pour  arriver  a 
la  solution  de  tous  les  problemes.  Point  n'est  besoin 
de  nouvelles  lois.  Une  legislation  raisonnable,  mo- 
derne,  intelligente,  uniforme  et  effective  devrait 
remplacer  les  lois  insuffisantes  et  ineffectives  main- 
tenant  appliquees  par  les  differents  departements 
administratifs  des  gouvernements  provinciaux  et 
municipaux. 

Toutes  les  lois  preventives  devraient  s'appliquer 
a  chaque  partie  des  provinces,  et  autoriser  les  villes 
et  les  villages  a  accroitre  localement  les  exigences 
en  cas  de  necessite.  Les  avantages  d'un  tel  systeme 
reposent  dans  son  elasticite,  qui  tranche  si  avanta- 
geusement  sur  le  rigide  controle  policier  des  pays 
d'Europe.  D'un  autre  cote,  en  fournissant  a  chaque 
province  des  modeles  definis  et  invariables,  il  contri- 
bue  a  l'education  continue  des  proprietaires  d'im- 
meubles,  laquelle  doit  creer  un  appui  public  et  ren- 
dre  les  lois  plus  effectives.  En  dernier  res- 
sort,  le  veritable  probleme  des  mesures  pre- 
nier  ressort,  le  veritable  probleme  des  mesures  pre- 
ventives contre  les  feux  consiste  a  obtenir  l'interet 
et  la  cooperation  du  proprietaire  d'immeubles  indi- 
viduels.  C'est  lui  qui  determine  en  grande  partie  la 
construction,  la  nature  du  contenu,  l'etendue  de  la 
protection,  les  reparations,  l'administration  des 
cents  details  qui  entrent  dans  les  dangers  auxquels 
sont  exposes  les  edifices.  Le  fait  qu'il  faut  l'aide  de 
chaque  individu  montre  qu'il  n'y  a  pas  de  voie  roya- 
le  pour  maitriser  les  dommages  causes  par  le  feu  au 
Canada.  *  1 

"Notre  plus  grande  tache  consiste  a  faire  com- 
prendre  au  peuple  que  le  feu  est  le  plus  grand  des 
ennemis.  Les  principes  sont  les  memes.  La  plupart 
des  citoyens  admettent  que  les  pertes  dues  aux  in- 
cendies  sont  un  deshonneur  national.  La  difficulte 
consiste  a  leur  enseigner  qu'un  remede  est  necessai- 
re.  II  semble  ridicule  qu'un  peuple,  qui  se  montre  si 


actif  et  si  desireux  de  rechercher  et  de  detruire  les 
ennemis  mysterieux  et  caches  de  l'humanite,  soit  si 
lent  et  si  mou  quand  il  faut  combattre  un  ennemi  si 
visible  et  si  facile  a  vaincre.  Nous  avons  devance 
le  monde  dans  les  recherches  et  l'enlevement  des 
causes  des  epidemies.  Nous  formons  l'avant-garde 
dans  la  lutte  contre  la  tuberculose,  la  fievre  typho'i- 
de  et  les  autres  maladies  malignes.  Cependant  nous 
restons  en  arriere  et  nous  nous  laissons  devancer 
par  les  nations  plus  anciennes  dans  l'attaque  contre 
un  ennemi  beaucoup  plus  facile  a  conquerir. 

"Pour  debarrasser  le  peuple  du  fardeau  inutile 
qu'il  porte  maintenant,  nous  devrons  lui  enseigner 
l'importance  et  la  signification  de  ce  meme  fardeau 
et  lui  faire  comprendre  la  necessite  de  se  defendre 
contre  l'ennemi  commun.  Que  le  peuple  realise  une 
fois  qu'il  est  negligent  et  il  aura  bientot  trouve  un 
remede."  —  L'Hon.  Walter  L.  Fisher,  secretaire  du 
departement  de  l'lnterieur  des  E.-U. 


LA  SUN  LIFE 


M.   FRANK  PAUZE. 


M.  Frank-L.  Pauze  est  entre,  a  titre  de  gerant, 
a  la  maison  de  banque  et  de  change  L.  G.  Beaubien 
et  Cie. 

Ancien  president  de  la  Chambre  de  Commerce, 
signataire  du  rapport  de  minorite  de  la  Commission 
aux  fins  d'enquete  sur  les  litiges  entre  le  Capital  et 
le  Travail,  M.  Frank  Pauze  est  une  personnalite  en 
vue  du  monde  des  affaires.  II  constitue  une  reelle 
acquisition  pour  la  maison  Beaubien. 

M.  Frank-L.  Pauze,  qui  vient  d'entrer  en  fonc- 
tions,  a  recu  les  felicitations  d'un  grand  nombre 
de  ses  amis. 


Une  descaracteristiques  notoires  du  nouvel  edifice 
du  bureau  principale  de  la  Sun  Life  Assurance  Compa- 
ny of  Canada,  sur  le  square  Dominion  a  Montreal,  est  la 
salle  des  visiteurs.  La  batisse  est  a  proximite  des  ga- 
res  du  C.  P.  R.,  du  G.  T.  R.  et  du  C.  N.  R. 

Les  porteurs  de  polices  peuvent  faire  usage  de 
cette  salle  comme  adresse  pour  la  reception  de  leur 
courrier  ou  appels  telephoniques,  etc.,  il  peuvent  y  faire 
leur  correspondance  et  y  lire  les  periodiques  de  toutes 
les  parties  du  monde.  L'etablissement  de  cette  Salle 
des  Visiteurs  a  ete  marque  d'un  brillant  succes  et  un 
grand  nombre  de  visiteurs  ne  manquent  pas  de  profiter 
des  facilites  qu'elle  offre. 

A  une  assemblee  du  Bureau  des  Directeurs  de  la 
Sun  Life  Assurance  Company  of  Canada,  M.  J.  J.  Coop- 
er et  M.  J.  B.  Mabon  ont  ete  nommes  assistants  actuai- 
res  de  la  compagnie. 


ie 


REPRESENTATIONS   CANADIENNES    POUR   LAL 
FRANCE   DEMANDEES. 

Industriel,  ayant  agents  dans  principals  villes 
de  France  et  vastes  magasins  a  Amiens,  s'occupe- 
rait  de  maisons  canadiennes  desirant  vendre  en 
France. 

M.  Lesage  a  Ailly-sur-Noye  (Somme)*  France. 
References:  Banque  Sourmais  Cie,  Amiens. 
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Le  comite  parlementaire  du  cout  de  la  vie 

ne  enquete  sur  les  prix  demandes  pour  les  articles  de  necessite  et  sur  les  profits  realises  par 

les  producteurs  et  les  distributeurs. 


II  fait  son  rapport  final  a  la  Chambre  des  deputes. 


Le  rapport  du  comite  special  constitue  dans  le 
at  de  faire  une  enquete  quant  aux  prix  demandes 
ins  tout  le  Canada  pour  les  produits  alimentaires, 
s  articles  de  vetement,  le  combustible  et  autres 
Scessites  de  la  vie,  ainsi  qu'au  sujet  des  profits  rea- 
ses  par  les  commercants  et  autres  individus  inte- 
ssses  dans  la  production,  la  distribution  et  la  ven- 
i  de  ces  articles;  aussi  quant  aux  loyers  demandes 
)ur  les  logements  dans  les  centres  industriels  du 
anada  et  les  pourcentages  de  profits  obtenus  sur 
capital  engage,  a  ete  presente  dernierement  a  la 
hambre  des  communes. 

Le  comite  a  tenu  douze  seances  depuis  le  26 
in.  II  a  entendu  et  considere  la  preuve  donnee 
>us  serment  par  plusieurs  personnes  representant 
Is  compagnies  de  meunerie,  d'elevateurs  et  d'en- 
leposage  frigorifique,  par  des  producteurs  et  com- 
lergants  de  grain,  marchands  detaillants  de  char- 
ibn,  manufacturiers  de  lainages,  soldeurs  en  gros 
ip  denrees  alimentaires,  epiceries  et  fruits,  et  au- 
les  qui  sont  responsables  de  raccroissement  des 
Ifofits,  de  la  distribution  et  de  la  vente,  dans  les 
ijansactions  commerciales,  des  denrees  courantes 
li  aliments,  vetements,  combustible  et  autres  ne- 
i  ssites  de  la  vie,  et  de  qui  d'autres  renseigne- 
ents  qui  n'ont  pas  encore  ete  recus,  ont  ete  de- 
i.andes  par  votre  comite. 

Quant  aux  questions  des  loyers  d'habitation 
llns  les  centres  industriels  du  Canada,  et  quant  aux 
lux  d'interet  sur  le  capital  place  dans  le  logement, 
1^  sujet  de  quoi  la  Chambre  avait  aussi  ordonne  de 
ibnquerir,  le  comite  n'a  pu  s'en  occuper  vu  la  fin 
limiinente  de  la  session. 

Pendant  les  quarante-huit  seances  que  le  co- 
Ittte  a  tenues,  les  temoins  ont  ete  interroges  sous 
Irment  sur  une  quantite  considerable  de  denrees 
jfnerales,  a  commencer  par  ce  qui  a  ses  yeux  etait 
Iplus  important,  c'est-a-dire  les  necessites  conime 
li  viande  et  ses  produits,  le  beurre,  les  oeufs,  la  fa- 
ne, les  epiceries,  riiabillement,  les  chaussures  et 
I  combustible;  il  a  suivi  ces  denrees  dans  la  produc- 
|ft,  la  fabrication  et  la  distribution,  afin  de  pou- 
l)ir  etablir  l'ecart  entre  le  cout  de  production  et  le 
jfut  au  consommateur,  et  s'il  est  possible,  de  de- 
If-miner  si  cet  ecart  est  ou  non  trop  accentue. 

Les    conclusions. 

Les  recherches  du  comite  n'ont  pas  embrasse 

ie  portee  aussi  vaste  qu'il  eut  ete  possible  d'etu- 

r  s'il  eut  dispose  de  plus  de  temps.     Toutefois, 

a  trouve  certaines  conclusions  qu'il  croit  devoir 


lui  aider  a  etablir  une  comprehension  exacte  de  ces 
questions,  et  avoir  une  valeur  materielle  dans  le 
sens  d'attirer  l'attention  du  Parlement  et  du  pays 
sur  les  causes  reelles  du  cout  anormal  actuel  de  la 
vie,  aussi  bien  que  d'indiquer  un  moyen  par  lequel 
tout  abus  existant  pourrait  etre  corrige.  Ces  con- 
clusions sont: 

1.  Autant  que  l'a  constate  le  comite,  on  ne 
pent  s'attendre  a  une  reduction  substantielle  du 
cout  des  denrees  indiquees  plus  haut,  sauf  par  l'aug- 
mentation  du  volume  a  un  cout  inferieur  de  produc- 
tion, on  par  la  diminution  des  frais  de  distribution. 

2.  Votre  comite  ne  pretend  pas  dire  qu'il  n'y 
a  pas  de  profitage  on  de  cas  ou  le  gonflement  des 
prix  est  indu;  mais  a  tout  prendre  il  est  d'avis  qu'en 
tenant  compte  du  service  que  reclame  le  consom- 
mateur, l'ecart  entre  le  cout  reel  de  la  production 
et  ce  que  paie  le  consoniniateur  pour  ces  denrees  est 
raisonnablement  etroit. 

3.  Dans  ses  recherches,  votre  comite  a  pris  le 
cout  basique  au  cultivateur  pour  des  denrees  coni- 
me le  boeuf,  le  betail,  les  pores,  le  mouton,  les  pro- 
duits de  laiterie,  les  oeufs,  etc.  Pour  examiner  cette 
phase  particuliere,  votre  comite  a  fait  venir  des  re- 
presentants  du  ministere  du  Travail,  du  Bureau  des 
statistiques.  le  surintendant  de  la  ferme  modele,  le 
sous-commissaire  du  betail,  un  professeur  du  colle- 
ge agricole  de  Guelph,  des  representants  des  United 
Farmers  of  Ontario,  des  homines  de  l'industrie  lai- 
tiere,  de  l'empaquetage,  de  l'entreposage  frigorifi- 
que. des  minotiers,  grainiers,  organisations  coopera- 
tives, employes  des  abattoirs  et  marchands  a  com- 
mission ;  et  sur  le  poids  de  la  preuve  soumise,  votre 
comite  desire  declarer  que  le  cout  de  production  de 
ces  denrees,  c'est-a-dire  le  prix  paye  au  cultivateur, 
est  de  100  a  115  pour  100  superieur  a  ce  qu'il  etait 
il  y  a  cinq  ans.  Le  prix  du  pore  a  hausse  de  125  pour 
100  en  moyenne;  le  boeuf  est  de  110  pour  100  a  125 
pour  100,  les  produits  de  laiterie,  sur  base  du  gras 
de  beurre,  et  les  oeufs  sont  de  100  pour  100  a  110 
pour  100  au-dessus  de  la  moyenne.  Votre  comite  a 
considere  la  possibilite  d'apporter  quelque  remede 
sur  ce  point,  soit  (a)  en  fixant  un  prix,  ou  (b)  en 
placant  un  embargo  sur  l'exportation  des  denrees 
alimentaires.  Apres  etude  tres  soigneuse,  votre  co- 
mite est  d'avis  que  faire  I'une  ou  l'autre  de  ces  cho- 
ses  entrainerait  les  effets  les  plus  desastreux,  car 
tout  effort  venant  du  gouvernement  ou  du  Parle- 
ment dans  le  sens  de  fixer  les  prix  ou  de  tenter  quel- 
ques  reductions  du  prix  de  vente  que  recoivent  les 
cultivateurs,  aggraverait  simplement  la  situation 
difficile  actuelle,  parce  que  cela  tendrait  a  epuiser 
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la  source  d'approvisionnement  en  dirigeant  vers 
d'autres  buts  l'energie  productive  qui  s'interesse  k 
ce  genre  d'industrie.  D'autre  part,  si  le  gouverne- 
ment  placait  un  embargo  sur  l'exportation  d'une  ca- 
tegorie  quelconque  de  denrees  alimentaires,  non 
seulement  le  meme  effet  en  decoulerait,  mais  cetts 
politique  serait  dangereuse  au  sens  economique. 
Cela  aurait  pour  effet  de  decourager  les  industries 
productives  par  la  restriction  et  la  limitation  des 
marches,  —  et  surement  rien  n'est  plus  evident  que 
la  necessite  d'encourager  le  plus  possible  tout  genre 
de  production,  afin  que,  par  les  exportations  du  Ca- 
nada, nous  puission's  affronter  nos  obligations  mon- 
diales  et  payer  pour  les  denrees  qu'il  nous  faut  im- 
porter. De  plus,  l'enquete  de  votre  comite,  appuyee 
par  les  temoignages  les  plus  fiables,  indique,  si  l'on 
considere  les  conditions  du  travail  et  le  cout  des 
fourrages  du  betail,  que  ceux  qui  s'occupent  de  la 
production  dans  ces  lignes  de  denrees  alimentaires 
ne  font  pas  un  profit  injustifie. 

Prix  actuel  du  ble. 

4.     Un  facteur  notable,  a  vrai  dire  le  plus  im- 
portant dans  l'opinion  de  votre  comite,  est  le  prix 
actuel  du  ble,  que  Ton  n'a  pas  etudie  assez  a  fond. 
Pendant  des  annees  le  ministere  de  l'Agriculture  a 
poursuivi  des  enquetes  sur  le  cout  de  la  production 
du  grain,  et  ces  enquetes  se  trouvent  dans  divers 
rapports  annuels  des  stations  de  demonstration  et 
des  fermes  experimentales.    Un  temoin,  cultivateur 
pratique,  a  declare  sous  serment,  dans  son  interro- 
gatoire,  que  la  production  du  ble  coutait  $2  le  bois- 
seau.     Un  examen  des  constatations  du  gouverne- 
ment  met  a  vrai  dire  ce  chiffre  fortement  en  doute. 
mais  votre  comite  s'est  cru  oblige  d'accepter  le  prix 
fixe  au  cours  des  deux  dernieres  annees,     croyant 
que   des   enquetes  raisonnables   avaient  ete   faites 
lors  de  la  fixation  du  prix.   S'il  y  avait  eu  des  moyens 
de  trouver  une  solution  precise  sur  ce  point,  votre 
comite  sent  qu'il  aurait  du  epuiser  la  question,  car 
en  certaine  mesure  le  prix  de  toutes  les  autres  den- 
rees est  determine  par  le  prix  du  ble.    Votre  comite 
doit  se  baser  sur  l'autorite  susdite,  et  il  ne  tente  pas 
de  dire  si  le  prix  en  question  est  equitable  et  juste, 
bien  qu'il  puisse  ajouter  que  le  prix,  tel  qu'il  est  fixe, 
est  assez  eleve  pour  encourager  la  production.   Tant 
que  ce  niveau  subsistera,  non  seulement  le  prix  du 
pain  et  de  toutes  les  cereales  se  maintiendra,  mais 
le  cout  basique  de  tous  les  autres  produits  reste- 
ra  eleve,  la  raison  en  etant  que  les  prix  du  ble  re- 
glent  dans  une  large  mesure  le  prix  des     denrees 
courantes. 

5.  Venant  a  l'ecart  entre  le  cout  basique  et  le 
prix  paye  par  le  consommateur,  votre  comite  trou- 
ve  que  s'il  s'est  produit  des  cas  isoles  de  profits  in- 
justifies  et  d'autres  cas  ou  de  mauvaises  methodes 
ont  entraine  des  prix  eleves,  les  affaires  ont,  a  tout 


prendre,  ete  faites  sur  marge  d'un  profit  raisonna- 
blement  rapproche  du  cout  reel. 

6.  Dans  l'industrie  des  abattoirs  et  de  l'empa- 
quetage,  nous  trouvons  que  s'il  est  evident  que  des 
fortes  compagnies  font  beaucoup  d'argent  dans  la 
"Masse",  elles  le  font  en  raison  de  leurs  methodes 
efficaces  et  de  leur  forte  production,  et  non  pas  en 
raison  des  profits  excessifs  sur  les  denrees  elles-me- 
mes. 

7.  Les  memes  conditions  dominent  dans  la 
minoterie.  La  marge  couvrant  les  frais  de  meune- 
rie  et  les  profits  realises  sont  d'environ  les  quatre 
cinquiemes  d'un  cent  la  livre  de  farine,  alors  que  les 
profits  nets  moyennent  environ  un  dixieme  d'un 
pour  cent.  Pour  demontrer  ce  que  cela  signifie,  on 
a  indique  qu'une  reduction  de  quatre-vingt-dix  cents 
le  baril  de  farine  rendrait  possible  une  reduction 
d'un  demi  cent  par  pain  d'une  livre  et  d'une  demi 
livre,  de  sorte  que  si  tous  les  profits  dans  cette  af- 
faire se  trouvaient  rayes,  la  reduction  possible  serait 
inferieure  a  un  dixieme  d'un  cent  sur  un  pain  d'une 
livre  ou  d'une  demi  livre. 

7-A.  La  meme  chose  s'applique  aux  produits 
laitiers  et  aux  oeufs.  Quant  au  beurre,  votre  comi- 
te trouve  que  les  cremeries  prennent  la  creme  chez 
les  cultivateurs  et  la  transforment  en  beurre  a  un 
cout  brut  de  3%  a  6  cents  la  livre,  variant  selon  les 
localites  et  la  distance  du  transport  de  la  creme.  Ce 
cout  embrasse  les  frais  de  transport,  la  fabrication, 
les  boites,  le  mise  en  marche  et  toute  perte  possible 
dans  les  recouvrements.  Sous  ce  rapport,  la  preu- 
ve  demontre  qu'une  cremerie  n'a  fait  qu'un  profit 
tres  faible. 

7-B.  Votre  comite  s'est  aussi  enquis  de  la 
question  de  l'accaparement  du  marche,  et  il  a  trou- 
ve sur  ce  point  que  la  chose  n'etait  pas  etablie.  II  y 
a  concurrence  directe  et  aigue,  et  quiconque  a  l'ar- 
gent  voulu  et  desire  le  faire,  peut  acheter  directe- 
ment  des  producteurs  toutes  les  denrees  qu'il  veut 
— une  caisse  d'oeufs  ou  une  caisse  de  beurre,  etc., 
selon  le  cas.  La  meme  chose  s'applique  aux  produits 
de  viande.  Les  marches  sont  grands  ouverts.  Tout 
boucher,  detailleur  ou  consommateur  peut  concur- 
rencer  dans  le  marche  ouvert  avec  ceux  qui  pour- 
suivent  le  meme  trafic. 

Le  cas  du  detailleur. 

8.  Quant  au  detailleur,  votre  comite  a  trouve 
quo  l'ecart  etait  plus  accentue,  avec  resultats  varia- 
bles, indiquant  des  prix  eleves  injustifies  dans  des 
cas  isoles  seulement.  Mais  ici  encore,  comme  dans 
les  cas  des  denrees  alimentaires,  les  operations  sont 
faites  sur  marge  rapprochee  du  cout  reel.  A  co  sh- 
jet,  le  public  consommateur  a  le  pouvoir  de  reduire 
le  cout  de  cinq  a  quinze  pour  100,  en  utilisant  quel- 
ques-unes  des  marques  moins  cheres  de  viandes  ou 
en  se  contentant  d'un  service  moins  dispendieux. 
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On  a  demontre  que  dans  plusieurs  parties  du  Cana- 
da, il  devient  difficile  pour  les  detailleurs  de  disposer 
d'autres  choses  que  des  morceaux  de  choix,  et  il  en 
resulte  que  les  morceaux  moins  choisis  doivent  etre 
sacrifies.  On  a  sur  ce  point  donne  une  attention 
particuliere  au  bacon,  qui  est  vendu  sur  le  marche 
anglais  sous  la  forme  appelee  les  deux  cotes  Wilt- 
shire. Le  marche  canadien  exige  des  qualites  haute- 
ment  specialisees,  ce  qui  oblige  a  fumer  le  pore  en 
huit  ou  dix  morceaux  et  de  la  facon  la  plus  coiiteu- 
se,  —  et  encore  e'est  le  choix  seulement  qui  trouve 
un  debouche  immediat.  Ces  choses  tendent  natu- 
rellement  a  l'augmentation  marquee  du  cout  des 
denrees  reellement  usitees. 

9.  Les  livraisons  dispendieuses  et  frequentes 
qu'on  exige  actuellement  ajoutent  materiellement 
au  cout  des  marchandises.  Que  ceci  puisse  ou  non 
etre  elague,  voila  une  question  que  le  public  seul 
peut  resoudre. 

Pas  d'accaparernent  veritable. 

10.  Quant  a  l'accumulation  secrete,  votre  co- 
mite  a  etudie  les  archives  de  la  division  du  cout  de 
la  vie  du  ministere  du  Travail,  ainsi  que  la  preuve 
soumise  devant  lui,  et  Ton  a  trouve  qu'il  n'y  avait 
aucun  fait  qui  put  etre  legitimement  appele  accu- 
mulation secrete.  Au  cours  des  derniers  six  mois, 
il  est  vrai,  il  y  avait  en  magasin  au  Canada  une  forte 
quantite  de  boeuf  gele.  Ceci  toutefois  etait  un  pro- 
duit  prepare  pour  la  Commission  britannique  des 
vivres,  et  avait  ete  commandee  par  cette  commis- 
sion avant  la  signature  de  l'armistice;  on  le  retenait 
en  magasin  en  attendant  les  lettres  de  navigation, 
let  la  denree  n'etait  pas  vendable  au  Canada  sauf  en 
proportion  limitee. 

11.  Quant  a  l'epicerie  en  general,  1'enquete  de 
yotre  comite  n'a  pas  ete  assez  approfondie  pour  lui 
permettre  de  la  traiter  de  facon  complete  soit  au 
loint  de  vue  de  la  fabrication  ou  de  la  distribution. 
1  en  est  de  meme  du  poisson  et  des  fruits.  En  tant 
lue  votre  comite  a  pu  avancer,  la  preuve  indique  la 
neme  condition  generate,  savoir:  cout  eleve  de  la 
listribution  et  profits  nets  faibles.  Dans  la  portee 
a  plus  large  des  denrees,  votre  comite  a  progresse 
,out  comme  pour  les  denrees  alimentaires,  commen- 
ant  avec  le  fabricant  et  finissant  avec  le  consom- 
aateur.  On  a  trouve  ici  qu'une  forte  variation  et 
in  ecart  plus  accentue  existaient  en  certains  mi- 
[eux,  mais  encore  les  frais  de  production  et  de  dis- 
tribution ont  semble  etre  les  facteurs  dominants 
•  ans  la  determination  des  prix.     Sous  ce  rapport, 

]otre  comite  desire  attirer  Pattention  de  la  Cham- 
Ire  sur  deux  lignes  precises,  savoir,  les  chaussures 
t  les  marchandises  courantes.  Pour  les  chaussu- 
es,  votre  comite  a  trouve  que  l'augmentation  du 
out  de  fabrication  etait  d'environ  cent  pour  cent, 
vec  une  tendance  a  la  hausse,  en  raison  du  cout 


augmente  du  cuir  et  de  l'augmentation  dans  les 
frais  de  main-d'oeuvre.  Dans  cette  ligne,  les  profits 
des  manufacturers  varisnt  de  zero,  presque,  a  un 
maximum  de  17  pour  100.  Dans  les  marchandises 
courantes,  les  memes  conditions  ont  ete  consta- 
tees.  La  matiere  premiere  et  le  cout  de  la  main- 
d'oeuvre  ont  porte  les  frais  de  manufacture  a  une 
bonne  augmentation  de  cent  pour  cent  dans  plu- 
sieurs cas,  et  a  tout  prendre  le  profit  specifique  sur 
les  marchandises  est  un  faible  facteur  dans  le  cout 
paye  par  le  consommateur.  Deux  cas  cependant 
sont  venus  a  la  connaissance  de  votre  comite  dans 
ces  deux    lignes,  ou  a  son  avis  des    profits  exces- 

sifs  ont  ete  pris. 

i 

Question  de  distribution. 

12.  Pour  en  venir  a  la  question  de  distribution 
dans  ces  lignes,  votre  comite  a  trouve  un  ecart  plus 
accentue:  et  les  frais  de  gestion  dans  les  conditions 
actuelles  imposent  un  lourd  fardeau  au  public  con- 
sommateur. Dans  le  cas  des  chaussures.  les  mar- 
chandises vont  directement  de  la  manufacture  au 
detailleur,  ou  un  ecart  moyen  de  trente  a  cinquan- 
te  pour  cent  se  constate  pour  les  lignes  courantes 
et  un  ecart  plus  elev6  quant  aux  lignes  speciales. 
Votre  comite'1  desire  sur  ce  point  indiquer  que  dans 
toute  la  preuve  qu'il  a  recueillie  touchant  les  manu- 
facturers et  detailleurs,  on  a  etabli  tres  clairement 
que  les  marques  speciales  ou  exclusives  des  chaus- 
sures exigees  par  le  public  tendent  a  augmenter  le 
cout  dans  une  tres  forte  mesure.  Ainsi,  il  a  ete  indi- 
que. par  un  detailleur  dont  la  marge  brute  etait  la 
plus  basse  qui  fut  venue  sous  nos  yeux,  que  sur 
trente  paires  de  chaussures  speciales  pour  dames, 
en  magasin  en  1918,  deux  paires  seulement  avaient 
ete  vendues  dans  le  cours  ordinaire,  et  les  vingt- 
huit  autres  paires  avaient  du  etre  sacrifices  a  moins 
du  prix  coutant.  Ce  fait  peut  etre  plusieurs  fois 
multiplie  dans  chaque  magasin  de  detail  etudie. 

13.  Dans  les  marchandises  courantes,  telles 
que  lainages,  cotonnades,  etc.,  l'ecart  entre  le  prhf 
de  fabrique  et  le  prix  de  detail  est  d'environ  75  pour 
100,  soit  de  15  a  25  pour  100  au  grossier,  et  une 
moyenne  de  50  pour  100  au  detailleur.  A  tout  pren- 
dre, la  preuve  demontre  que  malgre  ces  fortes  mar- 
ges brutes,  le  profit  net  est  faible  s'il  est  calcule  sur 
le  capital  ou  sur  le  rendement.  II  semble  toutefois 
que  ces  frais  d'affaires  sont  eleves.  Les  elements 
qui  entrent  dans  l'etablissement  de  ces  frais  lourds 
sont  les  loyers,  les  taxes  municipales  et  la  main- 
d'oeuvre;  en  etudiant  ces  aspects,  votre  comite  a 
trouve  qu'en  un  endroit  ou  le  loyer  comportait  le  5 
pour  100  des  debours  totaux,  la  valeur  locative  bru- 
te retiree  de  la  propriete  ne  produisait  que  5  pour 
100  sur  la  valeur  taxee. 

14.  Combustible.  —  Sur  ce  sujet,  votre  comi- 
te a  pu  etudier  les  conditions  reelles  dans  deux  vil- 
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les  seulement,  mais  il  a  pointe  de  pres  les  archives 
du  ministere  du  Travail  et  du  Bureau  des  stattisti- 
ques,  recueillies  pour  le  controleur  du  combustible; 
et  il  a  trouve  dans  ces  archives  qu'une  augmenta- 
tion notable  du  prix  du  charbon  venait  (a)  des  frais 
augmentes  aux  mines,  (b)  du  transport,  (c)  de  la 
distribution;  et  que  la  marge  de  profit  dans  les  cas 
etudies  etait  tres  faible. 

15.  Pour  ce  qui  est  du  cuir,  des  produits  de 
caoutchouc,  des  materiaux  de  construction,  des 
fournitures  de  plombiers,  de  la  quincaillerie  genera- 
le  et  des  loyers  d'habitation,  votre  comite  regrette 
de  n'avoir  pas  eu  le  temps  de  les  etudier. 

Conclusions. 

16.  Bien  qu'avant  la  guerre,  il  y  eut  augmen- 
tation reguliere  dans  le  prix  des  denrees,  une  plus 
forte  augmentation  s'est  produite  dans  les  prix  pen- 
dant la  guerre,  et  tout  indique  que  les  marchandi- 
ses  se  maintiendront  pendant  tres  longtemps,  sinon 
toujours,  a  un  prix  eleve.  La  rarete  de  la  matiere 
premiere  et  la  destruction  decoulant  de  la  guerre 
ont  en  partie  provoque  cette  hausse  des  prix;  mais 
plus  encore  l'expansion  du  numeraire  et  du  credit 
a  cause  une  depreciation  monetaire,  et  comme  les 
valeurs  ou  les  prix  sont  exprimes  en  termes  de  nu- 
meraire, qui  est  en  realite  une  quantitte  de  comp- 
toirs,  le  dedoublement  du  nombre  des  comptoirs  et 
la  diminution  de  la  quantite  des  denrees  entrainent 
une  majoration  consequente  des  prix.  II  ne  faut  pas 
oublier  que  l'expansion  des  credits  de  banque  a  ete 
proportionnee  a  l'augmentation  dans  les  prix  de 
production  et  que  les  banques  ont  ete  appelees  a 
fournir  des  sommes  immensement  plus  considera- 
bles que  dans  l'avant-guerre  pour  faciliter  le  com- 
merce. D'immenses  transactions  ont  ete  rendues 
possibles  pour  des  compagnies  ayant  un  capital  re- 
lativement  faible,  grace  a  une  politique  genereuse 
de  credit  de  la  part  des  banques.  L'accumulation 
des  reserves  par  les  corporations  mercantiles  du 
pays  est  un  moyen  de  nos  rendre  moins  dependants 
des  emprunts  etrangers  et  de  placer  nos  affaires  sur 
une  base  plus  sure,  et  nulle  critique  meritee  ne  sau- 
rait  etre  faite  de  ce  principe  d'augmenter  ainsi  le 
capital  usite  dans  les  affaires. 

17.  Alors  que  les  corporations  etaient  obligees 
pendant  la  paix  de  faire  rapport  sur  leurs  bilans 
annuels,  que  ces  derniers  etaient  livres  a  l'inspec- 
tion  publique,  les  firmes  particulieres  et  les  associa- 
tions ont  aussi,  pendant  la  guerre,  ete  requises  de 
faire  ces  rapports  a  la  Commission  du  cout  de  la 
vie  et  a  la  Commission  des  vivres  du  Canada.  Avant 
ces  rapports,  il  etait  impossible  de  faire  un  examen 
satisfaisant  du  commerce  interieur  du  pays. 

Justabilite  des  prix. 

18.  On  ne  saurait  dire  que  le  niveau  superieur 


des  prix  est  fixe.  Tout  demontre  que  dans  les  cir- 
constances  actuelles,  les  prix  sont  instables.  Qu'ils 
montent  ou  qu'ils  restent  stationnaires  ou  baissent, 
cela  n'a  pas  encore  ete  determine,  et  apparemment 
on  ne  saurait  le  faire. 

19.  La  verite  est  que  le  retablissement  des 
conditions  modifiees  n'a  pas  encore  ete  realise,  et 
tout  pesage  adventice  des  facteurs  qui  l'affectent 
est  impraticable.  Tant  de  facteurs  agissants  ne  sau- 
raient  trouver  leur  franc  retablissement  dans  la 
marche  reelle  des  affaires. 

20.  Si  les  prix  individuels  du  present,  compa- 
res, a  ceux  de  1914,  paraissent  etre  eleves  de  facon 
extravagante  la  comparaison  du  prix  des  autres 
denrees  accuse  dans  toute  categorie  une  hausse  uni- 
formisee. 

21.  Si  les  conditions  sous-jacentes  signalees 
ci-dessus  ont  contribue  a  l'augmentation  des  prix, 
l'attention  etroite  et  le  controle  du  gouvernement 
sur  le  commerce  du  pays  a  constitue  un  facteur  im- 
portant pour  empecher  une  hausse  exceptionnelle 
dans  quelques  denrees  et  pour  etablir  l'uniformisa- 
tion  precitee. 

22.  Les  recherches  du  comite  ont  demontre 
que  plusieurs  des  compagnies  lancees  dans  le  com- 
merce ont  tres  fortement  augmente  leur  capital 
pendant  les  cinq  ou  six  dernieres  annees.  II  y  avait 
eu  avant  la  guerre  plusieurs  fusionnements  et  une 
grande  quantite  de  capitalisation  Active.  Une  aug- 
mentation stable  des  prix  a  permis  aux  corpora- 
tions de  faire  de  gros  profits  et  de  porter  les  emis- 
sions renflees  a  l'etiage  du  dividende.  Du  profltage 
etait  inevitable  en  raison  de  la  valeur  augmentee 
des  actions  tenues,  et  justifiable  en  raison  de  la  de- 
preciation subsequente  prevue  de  la  valeur  du  stock 
lors  du  rajustage.  Ces  compagnies  qui  ont  cree  des 
reserves  sans  capitaliccr  leurs  gains  peuvent  se  jus- 
tifier  du  cours  qu'elles  ont  suivi.  Ceci  admis,  ce- 
pendant,  il  reste  avere  que  dans  plusieurs  entrepri- 
ses  les  profits  ont  ete  tres  eleves  et  ont  exige  que  le 
gouvernement  prenne  vent  de  la  situation.  Votre 
comite,  dans  son  deuxieme  rapport,  recommandait 
en  consequence  a  la  Chambre  retablissement  d'une 
Commission  du  commerce  ayant  pouvoir  de  regle- 
menter  et  de  controler  la  situation  anormale  ac- 
tuelle. 

23.  Des' cas  individuels  de  profits  eleves  ont 
ete  decouverts,  mais  ceux-la  ne  sont  probablement 
pas  plus  nombreux  ou  excessifs  que  pendant  les 
temps  ordinaires  de  la  paix.  Dans  quelques  cas,  ils 
venaient  des  commandes  de  guerre,,  en  d'autres  ils 
decoulaient  de  la  speculation  et  de  l'efficacite  et  en- 
core, d'autres  cas  indiquaient  des  conditions  favo- 
risees  et  l'avidite. 

Achat  GaspMleur. 

24.  Le  comite  desire  faire  r^marquer  que  quel- 
que  responsabilite  pour  les  frais  superieurs  de  la  vie 
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ere  vient  a  son  avis  de  l'achat  gaspilleur  du  con- 
mmateur,  comme,  par  exemple,  dans  le  cas  des 
indes.  La  commande  des  approvisionnements 
nagers  par  telephone,  ou  l'habitude  est  de  com- 
inder  ce  qu'il  y  a  de  meilleur,  peut  etre  citee  a 
ppui;  et  ceci  a  une  af finite  distincte  avec  le  troi- 
me  cas,  notamment,  les  frais  de  livraison.  Ces 
tis  sont  indubitablement  accumules  par  un  usage 
eflechi  du  telephone  dans  les  commandes  multi- 
;s  donnees  dans  la  journee  au  detailleur.  Pen- 
nt  la  periode  des  salaires  majores  qui  decoula  de 
ugmentation  des  prix,  le  public  exigera  une  hau- 
qualite  de  marchandises  de  toutes  descriptions,  et 
a  tenait  exclusivement  du  controle  du  consom- 
tteur.  L'absence  de  diligence  dans  l'achat  est  aus- 
im  facteur  dans  l'augnientation  du  cout  de  la  vie. 

25.  Votre  comite  comprend  que  l'expansion 
lustrielle  decoulant  de  la  manufacture  des  muni- 
US  au  Canada  est  une  autre  cause  des  prix  ele- 
i.  Les  forts  salaires  offerts  ont  attire  de  grands 
nbres  de  gens  des  districts  ruraux  dans  les  villes. 
mouvement,  au  Canada,  etait  deja  en  marche  de- 
s  quelque  temps  avant  la  guerre,  mais  il  s'est  ac- 
ere.    II  en  est  resulte  un  defaut  de  main-d'oeuvre 

les  terres,  et  une  forte  diminution  dans  la  pro- 
ition  agricole.  Plusieurs  d'entre  ces  gens  dedai- 
mt  retourner  sur  la  ferine  et  en  consequence  il 
i  congestion  ouvriere  dans  les  villes.  II  peut  ne 
i  exister  d'autre  moyen  de  corriger  ce  mal,  que  la 
nbre  alternative  offerte  par  une  depression  d'af- 
res. 


Les  remedes. 


26.  La  Commission  du  commerce.  —  Votre 
uite,  dans  son  rapport  interimaire,  recomman- 
t  la  constitution  d'une  commission  du  com- 
rce  qui  continuerait  a  etendre  le  travail  fait,  non 
lenient  par  le  present  comite,  mais  par  les  divers 
troles  que  le  gouvernement  a  mis  en  oeuvre 
dant  la  guerre.  La  publicite  donnee  aux  enque- 
d'une  commission  semblable  aura  un  effet  stabi- 


lisateur.  Ses  pouvoirs  de  reglementation,  appliques 
a  la  pratique  et  aux  conventions  industrielles,  hate- 
ront  la  reforme,  et  de  grandes  questions  de  pro- 
gramme ou  l'industrie  tend  aux  combinaisons  et  aux 
restrictions,  pourront  etre  confiees  a  la  commission 
pour  action  consultative. 

27. — Cooperation.  —  Votre  comite  s'est  aussi 
enquis  de  la  question  de  cooperation  et  a  fait  com- 
paraitre  des  representants  de  plusieurs  corps  coope- 
ratifs;  et  dans  chaque  cas  les  temoignages  donnes 
etablissaient  que  de  grandes  difficultes  etaient  af- 
frontees  pour  l'obtention  de  marchandises,  directe- 
ment  des  manufacturiers  et  des  marchands  de  gros. 
Bien  que  votre  comite  n'eut  pas  assez  de  temps  pour 
autoriser  des  conclusions  definies,  il  est  toutefois 
d'avis  que  toute  la  question  d'achat  et  de  distribu- 
tion cooperatifs  devrait  etre  soigneusement  instrui- 
te  parce  que  dans  toutes  les  lignes  etudiees  le  plus 
vaste  ecart  s'est  trouve  dans  la  distribution  entre  le 
manufacturier  et  le  consommateur. 

28.  Le  remede  specifique  de  ces  conditions  ne 
peut  s'exprimer  qu'en  termes  generaux,  —  Ramenez 
nos  gens  dans  l'industrie  aussitot  que  possible.  Tou- 
te guerre  du  passe  a  produit  de  fortes  augmenta- 
tions dans  le  prix  des  denrees,  et  le  seul  moyen  par 
lequel  les  nations  ont  pu  se  rehabiliter  dans  les  pe- 
riodes  d'apres-guerre  a  ete  l'application  intense  a 
l'industrie  productive.  Ceci  affirme,  votre  comite 
ne  croit  pas  qu'il  devrait  quitter  ce  sujet  sans  re- 
commander  fortement  ce  qu'il  considere  etre  la  ne- 
cessite  primordiale  du  moment,  c'est-a-dire:  le  be- 
soin  d'amener  notre  peuple  a  voir  la  situation  telle 
qu'elle  est.  II  faut  que  le  Canada  ail  plus  d'bommes 
dans  l'industrie  productive  si  notre  population  doit 
hitter  avec  les  conditions  qui  le  confrontent  a  l'heu- 
re  actuelle.  Votre  comite  insiste  sur  le  besoin  d'ef- 
forts  unifies  afin  de  restaurer  les  gaspillages  des 
cinq  dernieres  annees,  afin  que  le  Canada  puisse 
etre  raniene  a  son  etat  normal.  En  analyse  finale,  la 
situation  du  problem e  entier  reside  dans  la  volonte 
de  tout  le  peuple  canadien  a  se  saisir  des  superbes 
occasions  qu'il  a  devant  lui  et  de  les  utiliser. 


J^A.  COM1VLXTNITY  PLATE 


Une  boite  d'argenterie  Community 
pour  cadeau  decore  superbementune 
vitrine.  C'est  quelque  chose  d'entie- 
rement  nouveau  et  un  article  ideal 
pour  votre  commerce  de  cadeaux. 
Au  point  de  vue  de  1  apparence,  ces 
boites  sont  de  beaucoup  superieures 
a  tout  ce  qu'il  y  a  sur  le  marche. 
Ces  boites  sont  recouvertes  de  la 
plus  jolie  cuirette  importee  grenelee 
et  doublees  de  velours  et  de  soie 
bleue.  Remplies  d'argenterie  Com- 
munity, elles  font  des  vitrines  mer- 
veilleusement  attrayantes. 
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Ces  Chaussures 

vous  f eront  faire  plus  de  ventes  et  ren- 
dront   votre    commerce  plus  prospere 

PARIS 

McKays  pour  Dames,  Welts  pour  Hommes 

METROPOLITAN 

Welts  pour  Hommes  McKays  pour  Dames 

PATRICIA 

Welts  et  Turns  pour  Dames 

Ces  trois  lignes  permettront  aux  marchands  de  chaussures  de  faire  un 
commerce  plus  considerable  et  plus  profitable. 

Le   grand  soin  apporte  dans  le  choix  de  nos  cuirs  (tous  tannes  dans 
nos  propres  tanneries)  donne  a  nos  chaussures  une  qualite  et  une  durabi- 
lity qui  ne  manquent  jamais  d'accroitre  et  de  conserver  la  clientele  du  mar 
chand  qui  les  vend. 

Si  vous  ne  connaissezpas  nos  lignes- une  commande  d'essai  vous  prou- 
vera  la  veracite  de  tout  ce  que  nous  disons  ici. 

Vos  commandes  futures  dependront  de  cette  commande  d'essai,  mais  nous 
la  sollicitons  avec  la  plus  grande  conf iance. 

DAOUST,  LALONDE  &  CIE.,  LIMITEE 

MONTREAL 

Succursale  : 
The  Metropolitan  Shoe  Co.,         91  rue  St-Paul  Est,  Montreal 

En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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SLATER 
SHOE 


La  Meilleure  Chaussure 
Depuis  60  Ans 


; 
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Gants     Fins     pour     Hommes 
A    Prix    Populaires 


316.50  la  doz. 


I 


3.50  a  $18.00 


No  7442 — Elegant  gant  en  chevreau  ('apt-  domestique,  une  autoaine  a  ce  prix.    Quantite 
limited. 

Pour  l'automne  et  l'hiver,  ces  gants  Mochas  en  brun  et  Kris  a  prix  moderes  soni  exacte- 
ment  ce  qu'il  vous  faut  pour  votre  commerce  populaire.     Excellentes  valeurs. 

Donnez  votre  commande  immediatement  pour  livraison   prompte.  Nous 
ne   pouvons   garantir   combien    longtemps   ces    prix    seront   en    vigueur. 


Acme  Glove  Works  Limited    -    Montreal 
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Encore  a  l'Ancien  Prix ! 


LES  BRETELLES 
"EZE" 

(Prononcez  Easy) 

se  vendent  encore  a  l'ancien  prix  po- 
pulaire,  et  cela  en  depit  des  recentes 
avances  considerables  du  cout  de  la 
matiere  premiere  et  de  la  main-d'oeuvre 
habile. 

MEME  QUALITE  GARANTIE 
QU'AVANT 

En  tissu  croise  epais  de  1%". 
En  tissu  de  Lille  etroit  de  1%". 
En  tissu  de  Lille  large  de  1%". 

Supports   en  cuivre  solide  a 
l'epreuve  de  la  rouille. 

En  stock  pour  livraison  immediate. 

Les  commandes  par  la  posle 
regoivent  une  prompte  attention 

ACHETEZ    MAINTENANT! 

Une  autre  hausse  du  prix  du  materiel 
ou  de  la  main-d'oeuvre  peut  nous  for- 
cer a  augmenter  le  bas  prix  actuel. 
Empaquetees  dans  cette  botte  jaune 
d'etalage  bien  connue. 

Faites  au  Canada  par 

THE  KING  SUSPENDER  AND  NECKWEAR  COY. 

Toronto,  —  Canada 
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Nous  avons  en  Stock  actuellement, 
un  choix  considerable  et  complet  de 
toutes  les  lignes  de  marchandises 
regulieres  pour  I'automne. 

Vous  y  gagneriez  beaucoup  a  connaitre  nos  prix  pour  ces  mar- 
chandises et  a  completer  vos  achats  immediatement. 


FLANELLETTES 

SAXONIES 

WRAPPERETTES 

TISSUS  A  PYJAMAS 

SHIRTINGS 

GUINGANS  A  TABLIERS 

COUTILS 

DOMETS 

TISSUS  A  DRAPS 


COTONS  A  OREILLERS 
BATISTES 
NANSOUKS 
COTONS  FINS 
COTONS  BLANCS  et 

JAUNES 
DUCKS  ET  COUTILS 
COUVERTES  DE 

FLANELLETTE 


Nos  batistes  "  CAPITAL  "  sont  au  premier  rang  de  ces 

marchandises. 


(J 


Ottawa 


B 


I 


LIMITED 


Canada 


Nouveauteg  en  gros 


AK4& 

■  :JSk . 
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FAITES  ESSAYER  CES  BAS 
Par  votre  garconnet 


Voyez  comme  ils  resisteront  bien  a  l'usage 
dur  que  tous  les  garconnets  imposent  a  leurs 
bas.       Remarquez  comme  ils  sont  jolis  et 


seyent  bien  —  ils  sont  appropries  a  toutes 
les  occasions.  Vous  saurez  alors  pourquoi 
les  Bas  Buster  Brown  pour  garconnets  —  et 
les  Bas  de  la  Soeur  de  Buster  Brown  pour 
fillettes  —  sont  si  populaires. 


Les  Bas  Buster  Brown  ont  des  renforts  spe- 
ciaux  ou  I'usure  porte  le  plus.  Ils  durent 
plus  longtemps  et  reviennent  moins  chers  a 
la  longue  —  deux  facteurs  pour  vos  clients. 

Les  Bas  Buster  Brown  sont  annonces  sur 
une  grande  echelle.  Preparez-vous  a  bene- 
ficier  du  commerce  profitable  que  cette  pu- 
blicity creera.  Si  vous  vendez  deja  les  li- 
gnes  Buster  Brown,  voyez  a  ce  que  votre 
stock  soit  complet.  S'il  ne  Test  pas,  prepa- 
rez-vous a  repondre  a  ces  demandes  addi- 
tionnelles  en  donnant  votre  commande  a 
votre  marchand  de  gros. 

CLICHES  GRATUITS:  —  Nous  vous  four- 
nirons  gratuitement  des  cliches  des  illustra- 
tions de  nos  annonces  pour  votre  publicite 
dans  votre  journal  local.  Faites  savoir  aux 
gens  de  votre  localite  que  vous  vendez  les 
Bas  Buster  Brown  en  les  annoncant  vous- 
meme.  Adressez-vous  a  The  Chipman  Hol- 
ton  Knitting  Co.,  184  Bay  Street,  Toronto, 
Ont. 


THE  CHIPMAN-HOLTON  KNITTING  COMPANY,   LIMITED, 


Hamilton,  Ont. 


Fabriques  aussi  a  Welland. 


swicwwei 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LA     MAISON     CANADIENNE 

Des  Nouveautes,  Articles  de  fantaisie  et  Brimborions 
CONFECTION  "DOROTHY  FRANCES"  POUR  DAMES 


Notre  nouvel  assortiment  du  printemps  de  vetements  tout  faits  pour  dames,  demoiselles,  enfants 
et  bebes,  portant  la  marque  "Dorothy  Frances"  sera  pret  le  1er   septembre. 

ARTICLES  EN  LAINE  TRICOTEE.  —  Foulards  de  laine  brossee  pour  dames,  demoiselles  et  mes- 
sieurs, de  $6.60  a  $30.00  la  douzaine.  Aussi  bonnets  de  laine,  de  $5.40  a  $17.75  la  douzaine,  ou 
bonnet  et  foulard  combines,  de  $12.60  a  $45.00  la  douzaine.  Toutes  ces  lignes  sont  dans  les 
couleurs  suivantes:     Oxford,   brun,   chameau,   rose,  Saxe,  Emeraude,  Coralette,  marine  et  marron. 

-.,  -« 

Golfers  Pullovers.  —  Nous  avons  une  ligne  tres  complete  de  Golfers  Pull- 
overs pour  enfants,  demoiselles  et  dames,  a  des  prix  variant  de  $17.50  a 
$180.00  la  douzaine. 


Dept.  H.  —  Nous  avons  actuellement  en  ma- 
gasin,  un  assortiment  complet  de  bas  de 
laine  pour  Kommes,  femmes  et;enf ants.  Les 
bas  pour  femmes  et  enfants  sont  faits  dans 
differentes  couleurs,  telles  que:  noir,  gris, 
rouge,  brun  et  blanc.  Prix  variant  de  $4*80 
a  $16.00  la  douzaine.  ,  ft  * 

Dans  les  chaussettes,  notre  assortiment  est 
egalement  tres  varie  et  les  prix  sont  de  $2.65 
a  $10.50  la  douzaine.  K< 

Dept.  U.  —  Notre  assortiment  de  sous-vete- 
ments  tricotes  d'automne  pour  femmes,  de- 
moiselles et  enfants  est  actuellement  au 
complet.  ,t  ; 

Dept.  W.  —  Nous  avons  de  la  Se alette  de 
soie,  de  $6.00  a  $13.50  la  verge.  Aussi  de  la 
Sealette  de  laine  a  $6.50  et  $8.00  la  verge. 


Dept.  A  et  C.  —  Flanellette    de    fantaisie,  a 
rayure  et  a  carreaux,  27"  a  22y2c.    On  trou- 
vera  a  ce  departement  un  stock  complet  de 
lignes  regulieres  de  cotons. 
Dept.  D.  —  Etoffes  a  robes  de  couvent: 
Serge  de  laine  D699  x  42"  .    .  $1.50  la  verge 

Merinos  D788  x  44" $2.50  la  verge 

Dept.  L.  —  Serviettes  Huchaback,  19  40",  a 
bordure  rouge  avec  frange,  -  $2.50  la  douz. 

TISSU   A   VERRERIE 

L.  G.  80,  16y2",  a  carreaux  rouges  et  bleus, 

18c  la  verge. 
Dept.  F.  —  Assortiment    complet    de    Pipes 
"Kola",  tous  les  modeles,  $8.00  la  douzaine. 

Pipes  "Wellington",  touts  les  modeles 
$8.50  la  douzaine. 


Nous  apportons  une  attention  toute  speciale  aux  commandes  par  lettre,  telegrammes  et  par  tele- 
phone a  longue  distance. 

Si  notre  voyageur  ne  passe  pas  chez  vous,  veuilez  nous  en  avertir  et  il  ira  vous  voir. 


Hodgson,  Sumner  &  Co.  Ltd 


83  a  91  rue  St-Paul  Quest 


21  rue  St-Sulpice 

Montreal 


82  a  94  rue  Le  Royer 


SALLES    D'ECHANTILLONS: 


Edifice  Metropole 
SHERBROOKE 


7  rue   Charest 
QUEBEC 


Carlaw   Bldg. 
Hotel  Windsor     28-30  rue Wellington-Ouest    503    Edifice    Mercantile 
OTTAWA  TORONTO  VANCOUVER 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Belding   Paul    Gorticelli    Limited 

SALES  OFFICES 
MONTREAL     TORONTO    WINNIPEG    VANCOUVER 

MAKERS    OF  CORTICELLI   SPOOL  SILKS 
ALSO    BELD1NGS     SPOOL   SILKS 
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Le    meilleur    pour  votre  client 
Le  meilleur  pour  vous 


Le  fait  d' avoir  mis  du  style  dans  les  gants 
a  ouvert  une  ere  nouvelle  de  prosperity 
dans  la  venie  de  ces  articles. 


VERITABLE    CHAMOISETTE 
FAITS   AU  CANADA 


En  creant  le  desir  pour  de  meilleurs  VDT-i^L.1^1    JL  i^ 

gants  et  en  amenant  le  client  a  avoir 
une  meilleure  conception  du  gant 
comme  moyen  pour  rehausser  la  toi- 
lette, on  a  augmente  enormement  le 
nombre  de  paires  vendues. 

Le  fait  que  cette  annee,  les  hommes 

et  les  femmes  choisissent  leurs  gants 

avec    la    plus    grande    attention    et 

qu'ils  tiennent  surtout  a  la  valeur,  exige  de  la  part  du  detaillant  qu'il  ne  tienne 

en  stock  que  des  gants  d'une  veritable  valeur  intrinseque  —  des  gants  dont  la 

qualite  est  apparente  a  tout  le  monde. 

Depuis  plusieurs  annees  les  acheteurs  experimentes  ont  trouve  une  semblable 
qualite  avec  les  gants  Perrin  et  les  gants  Kayser  —  combines  avec  des  prix 
qui  les  placent  bien  au-dessus  de  la  moyenne  des  valeurs  offertes  generalement 
—  et  c'est  surtout  vrai  a  cette  epoque  ou  la  valeur  est  incertaine. 

P.   K.  COMPANY,   Limited 

Successeurs  de 

PERRIN  FRERES  &  CIE 
Edifice  Sommer 
MONTREAL 
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PARDESSUS 

pouvant  etre 

LIVRES  EN  QUATRE  SEMAINES 

Nous  avons  en  stock: 

MOLLETONS  En  noir 

gris 
BEAVERS  Oxford 

Cambridge 
FRISES  Brun 

et  tissus  de  fantaisie  pure  laine  pour  pardessus 
pour  confectionner  environ  8,000  pardessus. 

Livres  quatre  semaines  apres  la  reception  de  la  commande.  Les 
commandes  seront  executees  dans  l'ordre  de  leur  reception,  mais 
pas  plus  de  50  pardessus  ne  seront  livres  par  semaine  a  chaque 
client. 

H.  VINEBERG  &  COMPANY  LIMITED 

Angle  du  Boulevard  St-Laurent  et  de  P avenue  Duluth 

Montreal. 
PRINTEMPS  1920 

N.  B. — Nos  voyageurs  seront  sur  leurs  routes  respectives  un  peu 
plus  tard  que  d'habitude  cette  saison,  mais  il  serait  avantageux 
pour  vous  d'attendre  leur  visite. 
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L'Etiquette    qui    a    fait    la    reputation    du 

Canada  pour  ses  vetements 

de   confiance. 


L'IMPORTANGE  D'UN  DEPARTEMENT  DE  CONFECTION  SUR  MESURES 

Les  vetements  de  la  "Marque  Progress",  faits  d'apres  un  systeme  sur  mesures,  vous  permettent  de 
repondre  a  toutes  les  demandes  de  vos  clients  et   de  leur  donner  un  service  rapide. 

Ecrivez  aujourd'hui  pour  plus  de  renseignements    a  ce  sujet. 

H.  IVINEBERG   &   COMPANY,    Limited 

angle  du  Boulevard  St-Laurent  et  de  I'avenue  Duluth 
MONTREAL. 


sssssssssssss^ 


Crepes  Georgette 

Chiffons 

Satins 


FAITS    EN    FRANCE 


Crepes  de  Chine 

Ninons 
Voiles  de  Coton 


INDIENNES    GEORGETTE    de   FANTAISIE 

Nous  offrons  avec  nos  lignes  pour  I'automne  toutes  les  nuances  a  la  mode  en 
fait  de  tissus  de  soie  essentiels  pour  toilettes  de  soiree. 

Venez  nous  voir  lorsque  vous  viendrez  a  Toronto  visiter  l'Exposition  Nationale 
de  cet  automne. 

Albert     Godde,     Bedin     &     Cie 


PARIS 


TARARE 


LYON 


64  Wellington  Street  W\,  Empire  Bldg.,  Toronto. 
Adelaide  3062 
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Paletot  en  loutre  na- 
turelle  pour  hommes 

$450 

Paletot  en  castor,  de 

premiere  qualite, 

Peaux  descendues 

$600 


Desparois  Garneau  &  Cie,  Ltee. 

Chapeaux,  casquettes,  fourrures 
En  Gios 

465  rue  St-Paul  Cuest,  Montreal 


"MONROE"    un 

FAUX-COL  ARROW 

Pour  I'Ete 

CLUETT,  PEABOOY  &  CO.         OF   CANADA,    LIMITED 


Le  fait  d'acheter  ciirectement  du   manufacturier  assure 
au   marchand   une   plus  grosse   marge  de   PROFITS. 

NOS     MATELAS     HYGIENIQUES 

sont  offerts  aux   meilleures   conditions   possibles.    Voici 
quelques-uns  de   nos   pnx: 

"Excelsior",  4x6  pieds  et  4/2  x  6  pieds    .    .    .  $5.25 

Melange,  4x6  pieds  et  4J/2  x  6  pieds 5.75, 

"Flock",  4x6  pieds  et  4|/2  x  6  pieds 6.65 

(Ces  prix  sont  moins  5%) 

Toutes   les  grandeurs   regulieres   en   stock. 

Ecrivez    pour    avoir    toutes    les    informations    desirees. 
NOTRE    SERVICE    EST    RAPIDE    ET   SATISFAISANT. 

Robert  &  Frere     j 

Manufacturiers  de  Matelas,  Etc. 
ST-HYACINTHE,  P.Q. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 


No  35 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  29  aout  1919 


11 


La  Ligne  de  TEtoile  Bleue  Pour 
L'automne 


Nos  acheteurs  viennent  d'arriver  des  marches  d'Europe, 
ou  ils  ont  fait  leur  choix,  et  nous  sommes  maintenant 
prets  a  ofFrir  un  choix  complet  de  nouveautes  et  de  mar- 
chandises  regulieres  dans  toutes  nos  lignes. 

Tout  indique  qu'il  se  fera  beaucoup  d'affaires  I'automne 
prochain  et,  par  suite,  il  serait  avantageux  pour  les 
acheteurs  de  venir  voir  de  bonne  heure  nos  lignes  de 


DENTELLES 

GEORGETTES 

BAS 

TISSUS    LAVABLES 

BRASSIERES 


CHIFFONS 
RUBANS 
BRODERIES 

GARNITURES  A  ROBES 
ETC.,  ETC. 


Partout  ou  la  ligne  de  l'Etoile  Bleue  est  vendue,  on 
obtient  la  plus  grande  valeur  a  cause  de  la  haute 
qualite  de  ces  marchandises,  de  leur  recommandabilite 
etablie  depuis  longtemps  et  de  leurs  prix  attrayants. 
Les  clients  achetant  des  marchandises  de  la  marque  de 
l'Etoile  Bleue  sont  toujours  des  clients  entierement 
satisfaits. 


Muser    Brothers    (Canada) 


New   York 

Baltimore 


Manufacturiers  et  importateurs  de  dentelles, 

garnitures  a  robes  et  broderies, 

Importateurs  de  nouveautes  de  fantaisie 

12  rue  STE-HELENE,        MONTREAL 

Boston  Philadelphie  Chicago  Londres 

Los    Angeles  San    Francisco  Gaudry  Le    Puy 


LIMITED 


Nottingham 
St.    Gall 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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La  Rarete  des 


Marchandises 


Dans  un  grand  nombre  de  lignes,  il  est  certain  que  cette  rarete 
sera  le  facteur  le  plus  important  dans  la  gene  des  affaires  d'ici 
une  tres  longue  periode. 

RUBANS 

C'est  une  certitude  presque  absolue  que  d'ici  a  la  fin  de  I'annee, 
le  commerce  du  ruban  dependra  des  quantjtes  de  marchandises 
que  Ton  pourra  obtenir. 

Les  Prix  vont  rester 

eleves 

Dans  de  telles  conditions,  il  est  plus  que  probable  que  les  prix 
vont  plutot  monter  que  descendre,  et  l'acheteur  prudent  tient  son 
stock  complet  et  bien  assorti. 

Si  vous  n'achetez  pas  aujourd'hui,  il  vous  sera  peut-etre  impossi- 
ble d'avoir  des  marchandises  quand  vous  en  aurez  besoin.  Nous 
avons  les  plus  jolis  stocks  du  Canada. 

Ecrivez  pour  avoir  des  echantillons. 

RIBBONS     LIMITED 

MONTREAL,  TORONTO, 

212  rue  McGill.  100  Wellington  St.  West. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Chapeaux,  Coiffures  et  Gants 

Pour  la  nouvelle  saison 


Notre  acheteur,  le  seul  que  nous  sachions  qui  soit  alle  en 
Italic  en  France  et  en  Angleterre  cette  annee,  a  achete  une  gran- 
de  quantite  de  chapeaux  et  de  matiere  premiere,  mais  a  cause  des 
difficultes  d'expedition,  nos  voyageurs  ne  vous  visiteront  que 
vers  le  25  du  courant. 

Si  votre  ambition  est  de  faire  plus  de  profits  1'annee  pro- 
chaine,  n'achetez  pas  sans  avoir  vu  les  lignes  exceptionnelles 
pour  lesquelles  nous  sommes  les  seuls  agents  ou  manufacturiers. 

DAVELLA  &  CIE. — Chapeaux  de  feutre  Italien  de  qualite  su- 
perieure,  maison  fondee  en  1854. 

MARQUE    BEAVER. — Chapeaux  italiens  en  laine,  superieurs  ;i 
beaucoup  de  chapeaux  de  feutre. 

RAYMOND,   PARIS. — Chapeaux   francais   renommes  pour  leur 
duree. 

MARQUE  REDMOND. — Representant  toutes  les  meilleures  qua- 
Iites  et  formes  de  differents  manufacturiers. 

Inventeurs  et  seuls  vendeurs  du  FINI  BLANC  IVOIRE  sur  cano- 
tiers.     Superieur  en  qualite  et  fmi  a  tout  autre  chapeau. 

Inventeurs  et  seuls  manufacturiers  en  Canada  du  VRAI  FINI 
PANAMA  sur  toyo.  Valeur  exceptionnelle  en  veritable  panama 
a  $25.00  la  douzaine. 

La  nouvelle  CASQUETTE  REDMOND  faite  par  des  operateurs 
experimentes  dans  notre  propre  manufacture  ne  peut  etre  sur- 
passed en  fini,  qualite,  assortiment  de  tweeds.  Notre  casquette 
patentee  SANS  GRANDEUR  ne  laisse  jamais  de  mauvais  points 
dans  votre  stock. 

Ayant  recu,  avant  que  les  prix  avancent,  de  tres  grandes  quan- 
tites  de  cuir,  vous  trouverez  dans  notre  ligne,  des  gants  et  mitai- 
nes  d'une  valeur  exceptionnelle  qui  seront  de  vrais  vendeurs 
pour  vous. 

Le  plan  d'annonce  que  notre  representant  vous  expliquera  vous 
fera  vendre  plus  de  chapeaux  a  de  meilleurs  profits.  Voyez-le 
avant  d'acheter  et  soyez  convaincu. 


Chapeaux 

durs  et 

mous 

Sailors  ou 
Canotiers 

Panamas 
et  Toyos 

Casquettes 


Gants 


La 


ie  Redmond  Limitee 


MONTREAL 


WINNIPEG 


En  icrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  s.v.p. 
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Ecrivez  Chez  Brock 


Le  marchand  qui  cherche  un  rendement  plus  grand  pour 
ses  efforts  exerce  une  surveillance  rigoureuse  sur  son 
stock. 

Des  qu'il  constate  quune  ligne  s' epuise,  afin  de  ne  pas 
desappointer  un  seul  client,  quand  demande  se  fera,  il 
complete  ou  renouvelle  telle  ou  telle  ligne. 

Presque  tou jours  la  perte  d'une  vente  signifie  la  perte 
d'un  client.  Ecrivez  chez  Brcck. 

Votre  commande  par  poste  sera  remplie  et  expediee  le 
jour  meme  que  nous  la  recevrons. 


La  Compagnie  W.  R.  Brock,  Limites 

Montreal. 

Nouveautes  generales,    Lainages,    Tapis,     Articles    pour    hommes,    Confection    pour 

pour  dames,  etc.,  EN  GROS. 

230  RUE  NOTRE- DAME  OUEST, 

coin  des  rues  Ste-Helene  et  Notre-Dame. 


En   eerivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  s.v.p. 
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Stanfield's 
Underwear 


"Resiste 

a  l'usage 

dur" 


LE    SOUS-VETEMENT    IRRETRECISSABLE  DE  STANFIELD  EST  LE  MODELE 

DU  GENRE  AU  CANADA. 

Elevez  a   un   rang  superieur  votre   departement  des  sous-vetements    en    faisant    du    STANFIELD    votre    ligne    princi- 
pale.     Nos  fabriques  sont  en   position   de    remplir  promptement  les  commandes  reputees  de 

la   plupart  de   nos    lignes  regulieres. 

ECRIVEZ-NOUS  POUR  AVOIR  DES    ECHANTILLONS    ET  DES  PRIX 


TRURO 


UA>y^uAJk^AjU^ 


NOVA-SCOTIA 


Representants  pour    la  province  de  Quebec  : 

MM.  J.  H.  SEARLE  &  CO.,  46  edifice  du  herald,  rue  craig 


MONTREAL. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant".  s.v.p. 
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Void  LA  Ligne 

Que  tous  les  deiaillants  devraient  tenir 


CHENE  SOLIDE   UNI 

VICTORIA  VILLE 


Un  produit  hautement  specialise 


Vous  constaterez  que  ces  meubles  ont  un  attrait  puissant  et  tres 
etendu.  Les  amateurs  de  bons  meubles  sont  immediatement  at- 
tires par  leur  apparence  sobre  mais  distinguee  et  riche.  La  ro- 
bustesse  est  Pun  des  traits  caracteristiques  de  ces  meubles,  et 
leurs  prix  moderes  representent  des  valeurs  qui  vous  permettent 
de  les  mettre  a  la  portee  d'un  nombre  exceptionnellement  consi- 
derable de  gens  desirant  meubler  leur  maison. 
Avec  les  conditions  actuelles  du  marche  et  les  ventes  de  l'automne 
a  leur  apogee,  les  lignes  recommandables  seront  difficiles  a  trou- 
ver.  Prenez  vos  precautions  IMMEDIATEMENT  pour  mettre 
continuellement  sous  les  yeux  de  vos  clients  cette  LIGNE  DE 
CHENE  SOLIDE  UNI.  Elle  vous  assurera  un  commerce  profita- 
ble et  permanent. 
Si   vous    n'avez    pas    recu    notre    catalogue,    demandez-en   un 

immed  iatement. 

Victoriaville  Furniture   Company,  Limited 

Victoriaville,    Que. 


En   ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


Vol.  XXXII  —  No  35 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  29  aout  1919 


17 


Toiles  "Kingfisher"  et   Cotons  "Snowcrest" 

Nous   avonsun    nouveau    departement   ou    Ton   trouvera  un  assortment  complet  de  toiles  et  de 
cotons  de  menage  portant  les  noms  ci-dessus. 

Nous   sommes  en   position   de   vous  expedier   immediatement  de   la  grosse  toile  a   rouleaux    des 

d/tleh.leSH  abaCk   ♦T  qUe  de  'a  t0He  h^kaback  a  'a  verge,  des  Serviettes  de  bain,  du  dimes 

de  table,  des  nappes  et  des  serviettes.  5 

I 

Notre  assortment  comprend  egalement  les  meilleures   marques   de  toiles   brodees    toiles  fines  h 
mouchoirs,  toiles  a  surplis  et  d'autels,  etc.,  etc.  S  *. 

Nous  vendrons  sous  le  nom  de  "SNOWCREST"    des  madapolams  et  des  cotons  fins  qui   seront 

Mark  Fisher,  Sons  &  Co. 

Lainages  fins,  fournitures  de  tailleurs  ainsi  que  soies  et  toiles. 

Square  Victoria  MONTREAL 


70  Bay  Street 
Toronto 


286  et  290  McDermott  Ave. 
Winnipeg 


420  Cordova  St. 
Vancouver 


J 


Une   vitrine   d'etalage   gracieusement   amenagee   pour   la    mise    en    valeur  du 

linge  pour  femmes. 


En   6cr?vant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v.r 
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Modele  No.  7006.  —  En  tissu  Jersey, 
effet  de  tricot  a  cotes  1/1,  dormant  une 
elasticity  exceptionnelle.  Uni  ou  avec 
combinaison  de  toutes  les  nuances  artis- 
tiques  les  plus  nouvelles,  telles  que  Co- 
ralette,  Nil,  Turquoise,  Rose  Pale,  Co- 
penhague,  Vieux  Rose,  Canari,  Vert  Ir- 
landais,  Fauve,  Emeraude,  Orange,  Mau- 
ve,  Prune,  Abricot  et  Blanc. 


AU  commencement  de  septembre  les  representants  Ballantyne  etaleront  notre 
assortment  special  pour  le  printemps  et  I'ete  1920.  On  y  voit  plusieurs  nou- 
velles creations  Ballantyne  en  fait  de  "Pullovers"  et  de  gilets  tricotes  legers, 
Jerseys  pour  garconnets  et  costumes  de  bain  pour  hommes,  femmes  et  en- 
fants.  Cet  assortment  marque  une  amelioration  notable  dans  le  service  Ballantyne 
au  detaillant.  La  demande  de  cette  annee  pour  des  articles  legers  de  nos  lignes  de  gi- 
lets et  de  "pullovers"  tricotes  nous  a  incite  a  fabriquer  cet  assortiment  special  de 
printemps  et  pour  le  rendre  complet  nous  y  avons  ajoute  des  costumes  de  bain.  Les 
nouveaux  modeles  Ballantyne  representent,  comme  d'habitude,  le  dernier  mot  de  I'e- 
legance,  et  les  tissus  et  les  couleurs  comprennent  tout  ce  qui  sera  porte  durant  1920. 


Pullovers,   Gilets  Tricotes, 
Jerseys  pour  Garconnets 

Costumes  de  Bain  pour 
hommes,  femmes  et  enfants 


R.  M.  Bait 


STRATFORD, 


=*% 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  s.v.p. 
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LANTYNE 

EMENTS  TRICOTES     PRINTEMPS  1920 


LES  COSTUMES  DE  BAIN  pour  hommes,  femmes  et  enfants  sont  une  nouvelle 
ligne  Ballantyne.  lis  sont  faits  de  brins  de  cachemire  fin  et  ils  ont  la  "qualite 
de  style"  si  essentielle  aujourd'hui  pour  le  costume  de  bain.  La  superiority 
des  costumes  de  bain  pure  laine  aux  points  de  vue  de  la  sante  et  du  confort 
st  generalement  reconnue,  et  ces  vetements,  ont  tous  les  avantages  des  articles  pure 
tine,  combines  avec  I'elegance  et  la  beaute  du  style. 

es  Jerseys  Ballantyne  pour  garconnets  sont  une  ligne  de  printemps  et  d'ete  bien  con- 
ue  du  commerce.  Nous  sommes  actuellement  a  construire  une  addition  a  notre  fa- 
rique,  et  nous  installerons  des  machines  speciales  qui  doubleront  non  seulement  no- 
e  production  mais  encore  nous  mettront  en  position  de  fabriquer  quelques  tissus 
Duveaux  et  de  qualite  superieure.  ; 

ous  verrez  la  ligne  de  printemps  Ballantyne  amplement  d'avance  pour  faire  votre 
Ho\x. 


"Slip-on"  No.  29  —  Demi-cardigan  a 
lilies  de  fantaisie  avec  large  collet 
lo.  Uni  ou  avec  combinaison  des 
ances  artistiques  les  plus  nouvelles, 
les  que  Coralette,  Nil,  Turquoise,  Rose 
e,  Copenhague,  Vieux  Rose,  Canari, 
ft  Irlandais,  Fauve,  Emeraude,  Oran- 
Mauve,   Prune,  Abricot  et   Blanc. 


Limited 

)NTARIO. 
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A.5.KING  SILK  CD.LTD 


TDRDNTD 


'■•  -v    '    >.   '• 


Les  soies  pour  I'Automne 

seront  etalees  durant  l'Exposition 

On  y  trouvera  un  choix  complet  de  couleurs  dans  toutes  les 
lignes  en  demande,  telles  que  : 

Paillette,  Messaline,  Duchesse,  Taffetas 
Charmeuse,  Crepe  de  Chine,  Georgettes. 

Carreautes  et  rayures  de  fantaisie 

En  combinaisons  variees  de  textures  et  de  couleurs 


Soies  Japonaises  et  Chinoises 

Dans  toutes  pesanteurs 


LES   STOCKS   POUR   LIVRAISON 
IMMEDIATE   SONT   TRES 
COMPLETS 

Eerivez  pour  avoir  des  echantillons 


A.  S.  King  Silk  Co.,  Limited 


59-61  Wellington  St.  W. 


TORONTO 


BUREAUX    A     L'ETRANGER: 

Zurich,  Suisse 
Yokohama,  Japon 
Lyon,   France 
Chefoo,  Chine 
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SAISON  D'AUTOMNE  1919 

et 

SAISON  DXJ  PRINTEMPS  192C 

Nous  offrons  au  commerce  nos  lignes  nouvelles  de  jolis  et 

exceptionnels 


CARPETTES 

TAPESTRY 

CARPETTES 

BRUXELLES 

RUGS 

ET 

CARPETTES 

RUGS 

TAPESTR 

RUGS 

AXMINSTE 

CARPETTES 

AXMINSTER 

CHEMINS 
ET 

CARPETTES 

WILTON 

RUGS 

WILTO 

II  y  a  dans  les  lignes  domestiques  de  couvertures  de  plancher  une  rarete  de 
marchandises  qui  sera  encore  plus  grande  cet  automne  et  le  printemps 
prochain.  Ces  carpettes  et  ces  rugs  importes  constituent  un  soulagement  op- 
portun  pour  le  marche  limite  actuel.  Prevoyant  une  demande  excep- 
tionnelle,  nous  avons  conclu  des  arrangements  speciaux  par  lesquels  nous 
esperons  remplir  toutes  les  commandes  recues,  pourvu  qu'elles  nous  soient 
donnees  de  bonne  heure. 

Nos  LINOLEUMS  MARQUETES  sont  encore  offerts  a  $1.75  tant  que  notre 
assortiment  durera. 

RUGS  DE  VOYAGE  ou  RUGS  D'AUTOMOBILE  —  nous  les  avons  a  carreaux 
Tartans  et  avec  les  deux  bouts  a  f range,  a  $6.75,  $8.75,  $11.50  Union;  $13.75, 
$15.50,  $20.00,  $22.50  pure  laine. 

Tapis  de  table  en  Tapestry  (lavables  et  avec  f range)  marque  Shield;  huit  qua- 
lites  nouvelles  au  choix. 

Nous  etalons  pour  le  commerce  de  Noel,  une  magninque  ligne  de  douillettes  de 
soie  et  de  satin,  et  notre  assortiment  est  encore  complet  en  fait  de  couvertures, 
couvre-pieds,  douillettes,  oreillers  et  baguettes  a  rideaux. 

GrREErVSIIIELDS  LlMITEI 

17   Square   Victoria MONTREAL. 
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Quelle  est  la  Perspective  du 

Commerce  de  1  Automne 

et  de  l'Hiver  ? 

En  ce  qui  concerne   les  faux  cols   lavables  Challenge — elle  est  bonne! 

li    y   a    incontestablement   cet   automne    plus   de    gens   que    jamais    qui 
portent   des   faux   cols   Challenge. 

Pourquoi?  Parce  qu'un  faux  col  blanc  qui  ne  va  jamais  a  la  buanderie  est  a  la  fois  satisfaisant  et  eco- 
nomique.  Parce  que  le  faux  col  qui  ne  s'eraille  pas  et  qui  est  encore  bon  apres  une  couple  de  semaines 
obtient  un  gros  succes  chez  les  jeunes  gens.  Parce  que  les  formes,  les  peintures  et  les  modeles  des 
faux  cols  Challenge  reoondent  a  la  demsnde  actuelle  des  hommes  —  jeunes  et  visux  —  qui  sont  sou- 
cieux  de   leur  toilette. 

Et   les  faux   cols   Challenge   sont   constamment   et  co  ntinuellement   annonces   au    public. 

Cette  publicite   ne  manquera   pas  d'agir  comme  stim  ulant     pour    votre    commerce     de    I'automne     et    de 

I'hiver. 


Avez-vous  un  stock  suffisant  de  faux  cols  Challenge 
pour  prendre  votre  part  de  ce  commerce?  Permettez- 
nous  de  vous  envoyer  notre  support  a  faux  cols,  nos 
cartes  de  magasin  ainsi  que  des  accessoires  d'an- 
nonces    facilitant    les    ventes. 


I  ARLINGTON  CO.  OF  GIN! 

LIMITED 

63  Bay  Street  TORONTO 


Ulllllll"""""'!""""""""'!!!,,,, 
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le   Commerce  des   Nonveantes  a  Besoin    de 

Bustes  en  cire,  Forme  d'elalages  6mai!ltes  lavables  pour  vetements  de  dames  et  d'en- 
fants.  pour  Cols  et  Dentelle,  Bonneierie,  ainsi  que  des  fixtures  de  toutes  sortes  pour 
l'amenagement  du  magasin 

LA  DALE  WAX  FIGURE  CO.   LIMITED 
peut  Ten  approvisionner  au  mieux  de  ses  int6re's. 


Co.,    Limited,   Toronto. 


a    Montreal 


P.  H.  MUNRO 


150   rue    Bleury 


NOS     BUSTES     EN     CIRE 

our  Chapeaux,  Robes,  Manteaux,  etc.  sont  r6put6s  su- 
terieurs  a  tous  autres.    Ne  negligez  pas  vos  etalages, 
e  succes  de  votre  commerce  en  depend, 
icrivez-nous    ce    dont    vous    avez    besoin    et    nous    vous 
oterons  les  prix   les   plus  avantageux. 


La  forme  camisole   nature  de  "Dale"   est  la  plus  par- 
faite  et  la  plus  vivante  qui  soit  sur  le  marche\ 
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RAYON    K" 

K901 — Blouses  en  soie  japonaise,  couleurs:  mais, 

noire,  rose         .          .          .          .          .          .$12.50 

K.903— Blouses     en     soie     japonaise,     couleurs   : 

mais,  noire,   rose,  blanche        .         .         .     1  5  .  00 

4730 — Jupons  moires  bleu  marin      .         .         .         .13.50 

KSpeciale — Blouses   en    voile   blanc        .         .              10.50 

K302 — Blouses  en  lawn  blanc        .         .                   .     1 0 .  00 

K301 — Blouses  noires 12.50 

K250 — Jupons  en  satine  noire 13.50 

K102 — Robe-tabliers,  couleurs  assorties        .              10.50 

K   61 — Kimono  en  edredon 48.00 

457  et  458 — Robes  carreautees  noir  et  blanc  pour 

fillettes,  de  6  a  1 4  ans       .                .24.00 

K1  00 — Jupons  de  coton  blanc  avec  dentelle     .      .       7  .  50 

K6901— Parapluies,  21   pes.  baleines       .        .        .12.50 

Notre  rayon  d'information  est  a  votre 

disposition. 

P.  P.  MARTIN  &  CiE  (Limitee) 

Fabricants  et  Marchands  de  Nouveautes  en  gros 

MAISON    FONDEE    EN    1845 

• 

50,  Rue  Saint-Paul  Ouest,     -     -     -     -     MONTREAL 

Tel.    Main    6730 

Salles    d'echantillons: 

QUEBEC,  7   Rue  Charest                                     OTTAWA,   166   Rue  Sparks 

SHERBROOKE,    103    Rue    Wellington                  TROIS-RIVIERES,  82   Rue   Royale 

. 

ST-HYACINTHE,  229  Rue  Cascades                             TORONTO,  52   Rue   Bay 
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LE    "CARHARTT" 

N'est  pas  comme  les  autres  gants.     II  est  cousu 
avec  du  fil  de  lin. 


A    L'EPREUVE 

de   la  chaleur 

et  de  I'eau 


s  de  coutures 
;i  se  defont 
jst  bon 
bime  I'est 
iSalopette 
3-hartt. 


Gr    JL    N    T    S 

Pour  livraison  immediate 

Nous  sommes  prets  a  expedier  immediatement 
des  gantelets  en  split  de  mule  de  premiere  qua- 
lite  a  $6  et  $9;  d'autres  lignes  de  $10.50  a  $35, 
en  peaux  de  mule  et  de  cheval  combinees  et  aussi 
tout  en  peau  de  cheval,  que  vous  pouvez  tous 
vendre  a  vos  clients  avec  le  meme  degre  de  con- 
fiance  que  celui  avec  lequel  vous  recommandez 
sans  reserve  nos  Salopettes  et  nos  Allovers 
Carhartt. 

Les  gants  de  Carhartt  sont  faits  avec  soin,  de 
materiel  resistant  de  premiere  qualite  et  leur  fini 
ainsi  que  leur  fabrication  vont  de  pair  avec  le 
haut  degre  de  qualite  de  vos  autres  lignes. 

Adressez-nous  une  carte  postale  pour 
avoir  une  serie  complete  de  nos  meil- 
leurs  numeros  pour  la  vente  et  vous 
voudrez  en  avoir  encore. 


Brevets  - 

Renforce     aux    endroits    ou     porte     I'usure.      Le 

service    de    deux    paires    pour    le    prix    d'UNE. 


TORONTO, 


MONTREAL, 
VANCOUVER. 


WINNIPEG, 


Qualite   et    Elegance 

Voila  ce  qui  distingue  nos  VETEMENTS 

TOUT  FAITS 

Qualite Parce  qu'ils   sont   faits   avec  soin,   avec   des   tissus 

resistants. 


is 


Elegance Parce  qu'ils  sont  faits  sur  des  modeles  tres  joli 

et  a  la  mode. 

Avec  des  vetements  de  qualite  et  elegants,  vous  ne  pourrez  que 
donner  satisfaction  a  vos  clients,  et  des  clients  satisfaits  sont  une 
source  ininterrompue  de  PROFITS. 

Nos  voyageurs  commenceront  leur  tournee  annuelle  au  com- 
mencement de  septembre.  Attendez  leur  visite  ou  si  vous  n'etes 
pas  sur  notre  liste  de  clients,  une  carte  postale  vous  vaudra  leur 
visite. 

La   Manufacture  de   Hardes  de   Victoriaville 

Victoriaville     -     -     -     -     P.  Q. 
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L  Gnaedinger,  Son  &  Co 

CHAPEAUX  CASQUETTES 

FOURRURES 


Maison   Fondee   en 

^-^  1852  ^^-  • 

Nos  voyageurs  sont   maintenant   sur  la   route  avec   nos 
echantillons  pour  le  printemps  I  920. 

Nos  echantillons  comprennent  un  assortiment  tres  varie 
et  tres  choisi  en  fait  de  CHAPEAUX  FEUTRE,  PAILLE 
et  de  CASQUETTES  pour  livraison  immediate  ou  pour 
le  printemps  prochain. 

Nous  avons  aussi  un  assortiment  considerable  et  du  der- 
nier chic  de  chapeaux  de  paille  et  etoile  pour  enfants. 

Notre  catalogue  de  fourrures,   marque 

"MOOSE  HEAD  BRAND" 

est   maintenant   pret   et   sera   expedie   a   tout   marchand 
(bona  fide)  qui  en  fera  la  demande. 

Nous  sollicitons  votre  patronage. 

L.  Gnaedinger,  Son  St  Co., 

94  Rue  Saint-Pierre MONTREAL 


En   ecrivant  aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Avec  I'ouvertur^ 
des  modes  d'au- 
tomne,  les  vitri- 
nes  d'etalage  de 
O.  B.  Meunier  & 
Cie,.  changeront 
I'aspect  de  votre 
magasin  et  atti- 
reront  la  bonne 
clientele.  Nous 
faisons,  sur  com- 
mandes,  toutes 
sortes  de  vitri- 
nes  et  garnitu- 
res de  magasin 
a  des  prix  pour 
c  o  n  v  e  n  i  r  aux 
acheteurs. 


Demandez  notre 
catalogue  et  nos 
prix  pour  les 
derniers  mode- 
les. 


Plans,  devis  et 
estimes  sur  de- 
mande,  par  notre 
architecte  ex- 
pert. Telephone 
Lasalle  2350. 


Vitrine  pour  Modiste  de  Chapeaux,  de  6  pieds  a  18  pieds  de  longueur. 

O.  B.  MEUNIER  &  CIE 

Manufacturiers 

190  Boulevard  Pie  IX. MAISONNEUVE 

Maison  Francaise  fondee  en  1903.       J.  Clement,  Gerant. 


GUELPH  CARPET  AND  WORSTED  SPINNING  MILLS 

LIMITED 

Fabricants  de 

Tapis  Wilton,  Bruxelles,  Velours  et  Tapisserie 


ET  TOUTE  SORTE  DE 


4* 


WORSTED" 


GUELPH 


ONTARIO 


$t(&tOt£t 


UNSHRINKABLE 

UNDERWEAR  FOR  MCN 


St.  Gorge  "IDoOllWP" 

Le  Sous-Vetement  qui  repond  a  toutes  les  exigences  du  client  le  plus 
difficile.  La  surface  interieure  du  tissu  est  "duvetee"  par  notre  pro- 
cede  special,  de  sorte  que  chaque  vetement  a  la  douceur  de  la  soie  — 
et  la  chaleur  et  la  duree  de  la  laine  pure.  L'etiquette  "St-George"  est 
recherchee  par  les  hommes  qui  desirent  un  sous-vetement  d'un  con- 
fort  supreme. 

THE    SCHOFIELD  WOOLEN    COMPANY,   LIMITED 

OSHAWA    (ONTARIO) 
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SHIRT 


LACHEMISE    LANG 

"La  ligne  d'une  valeur  exceptionnelle" 
Les  echantillons  du  printemps  seront  prets  le 

ler  Septembre. 

Ne  manquez  pas  de  voir  notre 

assortiment     avant    de    placer 

votre  commande  du  printemps. 

Representant  de  Montreal: 

M.  H.  J.  HURLEY,  815  Nouvel  Edifice  Birks 

The  Lang  Shirt  Co.,  Limited 

KITCHENER,  Ont. 


NEGLIGES 

■  Iques  points  dont  il  faut  se  souvenir  quand  il 
s'agit  de  negliges. 


Bien  que  les  femmes  pensent  d'abord  a  la  mo- 
orsqu'il  s'agit  de  robes  de  sortie  ou  de  soiree, 
premiere  pensee  lorsqu'elles  choisissent  un  ne- 
§,  ce  vetement  le  plus  intime,  est  de  savoir  ce 
les  faits  paraitre  le  mieux.  C'est  pour  cette  rai- 
qu'il  y  a  une  enorme  variete  de  styles  en  vogue 
3  ce  genre. 

On  dit  parfois  que  tel  style  est  passe  de  mode 
ue  le  nouveau  style  qui  se  porte  comme  neglige 
:eci  ou  cela  mais  en  realite  il  y  a  autant  de  sty- 
jm'il  y  a  de  types  de  femmes. 
Un  grand  magasin  annoncait  dernierement  une 
elle  ligne  de  negliges  qui  rappelait  les  formes 
tes  et  amples  des  deesses  grecques  ou  roinai- 
L'annonce  disait  que  c'etait  la  la  nouvelle  mo- 
i  iissant  supposer  que  tout  les  autres  modeles 
nt  tombSs  en  disgrace. 

Naturellement  il  y  a  beaucoup  de  femmes  a 
es  modeles  plutot  severes  ne  vont  pas  speciale- 
.  II  y  a  des  femmes  qui  ont  toujours  beaucoup 
d'attrait  dans  des  vetements  garnis  de  dentel- 
t  de  ruches.  Si  ces  femmes  sont  avisees  elles 
xont  les  dentelles  et  les  ruches  meme  si  les 
isins  exposent  les  modeles  les  plus  luxueux  de 
?es  orientaux  rehausses  de  broderies  metalli- 


11 

)C 

m 
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ques  ou  de  couleurs  voyante,  mais  completement 
prives  de  ruches.  Ce  genre  de  femme  se  refusera 
egalement  a  porter  les  negliges  severes  de  style  ro- 
main  ou  grc.  Mais  la  femme  qui  parait  bien  dans 
les  draperies  classiques  et  a  qui  la  ruche  ne  va  pas, 
n'attendra  pas  que  ce  genre  vienne  a  la  mode  pour 
le  porter. 

La  Francaise  a  la  mode  fait  le  plus  souvent  ses 
negliges  a  la  maison.  Elle  les  fait  aidee  de  la  petite 
couturiere  qui  vient  en  journee.  Si  elle  aime  a  faire 
ainsi  c'est  parce  qu'elle  peut  faire  des  modeles  que 
que  personne  mieux  qu'elle  ne  peut  faire.  L'expe- 
rience  lui  a  appris  quelles  sont  les  choses  qui  lui 
vont  le  mieux.  Lorsqu'elle  s'habille  pour  paraitre 
au  milieu  d'autres  femmes,  elle  pense  a  la  mode, 
et  pour  des  vetements  de  ce  genre  elle  va  chez  un 
couturier  aussi  bon  que  ses  moyens  le  lui  permet- 
tent,  car  elle  comprend  que  personne  d'autre  qu'un 
couturier  professionnel  ne  peut  reproduire  la  mode 
du  jour,  mais  quand  cela  vient  a  la  chose  qui  doit  le 
mieux  lui  aller,  elle  sait  qu'elle  a  l'avantage  sur  les 
plus  celebres  couturieres  du  monde. 

Un  nouveau  modele  de  chemise  de  nuit  se  fait 
en  voile  imprime,  genre  harem,  ressemblant  a  une 
grand  e  env^loppe  ample  sans  attaches.  Une  co- 
quette guirlande  de  roses  en  ruban  borde  un  ernplf>- 
cement  a  la  grecque. 

Le  ruban  a  deux  tons  est  en  faveur  pour  la  lin- 
gerie de  soie  a  la  mode. 
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Nos 

Chaises 

sont  faciles  a  vendre  et  de  bon- 
ne qualite.  Avec  un  assort- 
ment complet  de  nos  modeles 
vous  serez  en  position  de  repon- 
dre  a  tous  les  besoins  de  vos 
clients.  Notre  ligne  comprend 
une  grande  variete  de 

Chaises  de  salle  a  Manger,  de 

cuisine,  de  veranda  et 

d'ameublement 


Sous  les  rapports  du  mode- 
le.  de  la  construction  et  du  fini 
nos  chaises  sont  sans  egales. 
Les  prix  auxquels  nous  les  ven- 
dons  assurent  un  bon  profit  au 
detaillant.  Si  vous  ne  connais- 
sez  pas  nos  produits,  ecrivez 
des  aujourd'hui  pour  avoir  des 
illustrations  et  notre  liste  de 
prix.  * 

LA  COMPAGNIE  DES 

CHAISES  DE  STANFOLD 

Princeville,   (Que.) 
(Stanfold.) 


LES  SALOPETTES 

"STAR  BRAND" 

DE  GOODHUE 


representent   le   summum   de   la  satisfaction    en   fait  de 
salopettes   depuis   plus   de   25  ans. 

LA    RAISON: 

Les    Salopettes    "Star    Brand"    combinent    la    meilleure 
fabrication  a   la   meilleure    qualite  — 
a  des  prix  moderes. 


Toutes    les    couleurs    sont    indelebiles. 
Chaque  vetement  est  garanti. 


Les    C=!opettes-Combinaison    "Star    Brand"    se    vendent 
facilement. 


Nous   fabriquons   egalement   des     pantalons  de    travail, 
des  chemises,  des  cache-poussiere,  etc. 

A    ROCK    ISLAND,   QUE. 

The  J.  B.  Goodhue  Co.,  Ltd. 

(Ecrivez  pour  une  commande  d'essai.) 

Aerence  de  Montreal: 


211   EDIFICE 
DRUMMOND. 


TEL.  UPTOWN  1129 


Faites   payer  votre   loyer  par  vos 
etalages   de   vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sur  le  trottolr. 

Supports  pour  Etalages  de  Vitrine 

Une  serie  merveilleuse  de  supports  interchangeables  patents 
rimfr  Ita  Les  de  vitrine,  appropriee  aux  Articles  de  Nouveautes 
Costumes *gChapeIux  Chemiserie,  Chaussures  et  Marchand.ses 
ramies'  La  sf rie  vous  donnera  10  ans  de  Bons  Services  en 
?endant  "ffecUf  votre  commerce  par  1'arrangement  de  garniture* 

LeesVSupnpeoSrts  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  *ont  que  quelques-UM 

des  dispositifs  que  vous  pouvez  obtenir  avec  la  sene  complete, 

on  oeut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 

Faitl  de  Chene,  fini  Dore,  Antique  ou  Patine.  La  serie  est  mU* 

enuncoffreen  bois  dur     avec  couvercle  a  charnieres,  un  bon 

Indroit  pour  garder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 

le  moment     II  y  en  a  des  milliers  de  cette  serie  en  usage  Jour- 

nellement. 

No    104.    Cette   serie   a   130    "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  Magasin  General »*'■**; 

En   outre  de  la  serie  ci-dessus,   nous   en   fabriquons  une  p»n 
l'usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.     Cette  sfene  est  W 
lement   differente   de   la  serie   pour   Magasin    General;   elle  e« 
faite  pour  l'etalage  de  marchandises  plus  pesantes  et  conviem 
specialement  a  l'Epicerie  de  detail. 
La  Serie  No  20  a  89  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries •*,,ow 

La  Serie   No  20J/Z  a  50  "Younits"  interchangeables  pour 

les  Vitrines  de  Petites  Epiceries *»*•' 

En    Stock   a    Hamilton  —  Commandez  directement  ou  par  voti 
marchand  en  Gros  —  Patentes  et  falts  au  Canada. 


THE     OSCAR 

5150  FOURTH   STREET, 


ONKEN     CO. 

Cincinnati,  Ohio,  U.S.A. 
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LES    CHEMISES 

"REGAL" 

tion  fl Wgdeent  *  ^^  ^  exi^ences  en  fait  d*  style  et  de  satisf, 

Des  lignes  completes  d'echantillons    sont    montrees    par 
agents  pour  la  province  de  Quebec  • 

I     A     nAY^T^lV.  me  St-Jacques,  Montreal. 

J.  A.   GAUD.   MORENCY,    7   rue    Charest,    Quebec. 

THE  Rega[  SHIRT  COMPANY 

HAMILTON 


ac- 


nos 


ate  en  Paquets 


"VICTORY"         "NORTH   STAR" 

"CRESCENT"        "PEARL" 

Ces  quatre  qualites  sont  cer- 
tamement  les  meilleures  qu'on 
puisse  obtenir  pour  le  prix.  Elles 
sont  manufacturers  avec  des 
matieres  de  premiere  qualite 
soigneusement  choisies. 

Commandez-en  a  votre  fournisseur. 


En  temps  de  Guerre  comme 
en  temps  de  PaU,  I'Econo- 
mle  est  un  devoir  national. 

Faites  disparaitrc  ces  disirra- 
d  »n\amas  de  MP«'  sur  ^vos 
Planohers  -  et  supprimez  le  dan 
gerd  un  incendie  <=uau 

En  vous  servant  dune  Pre... 
Cl.m.x  .  mettre  ,e  p.D,Vre*" 
b«  e.  vous  obtiendrez  le  pi"" 
rebut PnX  P°Ur  V0S  P»Piere  32 

L«  Pte«e  Climax  ConiDrimo  »» 
met  en  balles  votre  papie?pr| 
Pourl'expedition.  Pret 

Ellesauve  du  temps,  du  travail 
tient  votre  etablissement  proprc 
-  et  convcrtit  en  argent  v0  Sa! 
piers  de  rebut,  pa 

Tout   en   acier.     12    >li«__  • 

D.  ™wt,«     **     dimension, 
urera  toule  une  vie. 

CLIMAX  BALER  Co. 

HAMILTON,  O.VT. 
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LE   GERANT   DES  VENTES 

d'une  grande  fabrique  de  bas  et  de  sous-vetements 

DISAIT 

au  Chateau  Frontenac,  a  Quebec,  samedi  dernier: 

"Pourquoi  le's  manufacturiers  de  chemises  fines  n'apportent-ils  pas  plus  d'attention  a  la 
longueur  des  manches?  Je  suis  un  homme  dont  le  physique  est  bien  proportionne,  s'il 
faut  en  croire  mes  tailleurs,  et  cependant  voyez  les  manches  de  cette  chemise  suppo- 
see  de  haute  classe." 

Le  Publiciste  i 

DE  LA  MAISON 

ALPHONSE  RACINE,   Limitee 

lui  repondit  : —  '  } 

"Pourquoi  alors  ne  portez-vous  pas  des  Chemises  "STRAND"  ? 

Car 

Une   Chemise   "Strand"   est  facile  a  trouver  dans  un  bon  magasin  et 

Celui  qui  la  porte 

A  un  ajustement  parfait,  une  entiere  satisfaction 

et 

II  devient  un  autre  "enthousiaste"  des  Chemises  "Strand" 

La  "STRAND"  (Chemise  de  Luxe) 

La  Chemise   pour  I'homme    particulier 

Manufactured   et   distribute  seulement  par 

ALPHONSE   RACINE,  Limitee 

60-%  rue  Saint-Paul  Ouest      -     -       -     MONTREAL 

FABRIQUES  :   rue  Beaubien,  Montreal.  St-Denis.  St-Hyacinthe. 

SALLES  D'ECHANTILLONS:  111  rue  Sparks,  Ottawa;  Edifice  Merger,  Qu6bec;  123  Rue  Bale,  Toronto; 

H6tel  Matabanick,  Haileybury;  rue  Wellington,  Sherbrooke;   269  Rue  Charlotte, 

Sydney,  N.-E.;  Rue  Principale,  Trois-Rivieres. 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


LE   PRIX   COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,   Finance,   Industrie,   Assurance,   Etc. 


EDITEURS 

Compagnie   de   Publication   des   marchands-detaillants 
du  Canada,   Limitee, 

Telephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

Bureau  de  Montreal:    EDIFICE    DANDURAND. 

Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00 

■  Canada $2.60 

ABONNEMENT      J 


$3.00 
20.00 


PAR   AN. 


Etats-Unis 

Union  postale,  frs. 

Circulation  assermentee  et  auditee  par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


> 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  i 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a  Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE    PRIX   COURANT",   Montreal. 


Fonde  en  1887. 
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Nous   manquons   de   logique 


Dans  un  jeune  pays  comme  le  notre,  ou  l'in- 
dividualisme  et  Pego'isme  sont  pousses  a  outrance, 
ou  les  lois  commerciales  sont  imparfaites  et  sou- 
vent  injustes,  il  semble  excessivement  difficile  pour 
les  interesses  d'une  meme  classe  de  se  rendre  comp- 
te  de  l'importance  qu'il  y  a  pour  chacun  d'apporter 
un  peu  de  logique  dans  leurs  arguments,  lorsqu'il 
s'agit  de  faire  valoir  leurs  revendications  respecti- 
ves. 

A  premiere  vue,  nous  serions  exposes  a  croire 
que  les  classes  instruites,  celles  qui  sont  supposees 
former  l'opinion  publique  ou  donner  l'exemple,  se- 
raient  exemptes  de  ce  reproche,  mais  malheureu- 
sement,  les  faits  demontrent  d'une  maniere  evi- 
[dente  que  toutes  les  classes  souffrent  en  general 
de  ce  manque  de  logique. 

A  les  entendre  discourir,  certains  principes 
sont  bons  lorsqu'ils  s'appliquent  aux  autres  et  de- 
viennent  mauvais  lorsqu'ils  doivent  s'appliquer  a 
eux-memes. 

Par  exemple,  les  marchands  en  detail  sont  vi- 
|vement     opposes    a  ce  que  les  conso'mmateurs  se 
Itorment  en  societes  cooperatives  pour  acheter  di- 
rectement du  producteur,  ce  dont  ils  ont  besoin,  et 
|5galement  les  marchands  s'accordent  a  dire  que  les 
naisons  faisant  affaires  par  la  malle  leur  causent 
in  prejudice  considerable,  et  si  Ton  etudie  d'un  peu 
ilns  pres,  nous  trouvons  que  dans  la  Province  de 
Quebec,  il  y  a  un  grand  nombre  de  maichands  qui 
,ichetent    eux-memes    directement  de  maisons  fai- 
■  ?ant  affaires  par  la  malle,  c'est-a-dire  qu'ils  ache- 
ent  des  articles  qu'ils  ne  tiennent  pas  eux-memes 
m  magasin. 


Par  exemple,  les  marchands-epiciers  trouvent 
que  les  consommateurs  ont  tort  d'acheter  des  ar- 
ticles d'epicerie  de  maisons  faisant  affaires  par  la 
malle,  mais  eux  ne  se  genent  pas  d'y  acheter  des 
articles  de  nouveautes,  ou  de  chaussures  ou  autres. 
A  leur  point  de  vue,  les  consommateurs  ont 
tort  settlement  lorsqu'ils  achetent  des  articles 
qu'ils  pourraient  acheter  chez  eux,  mais  ils 
ont  raison  lorsqu'ils  achetent  des  articles  ven- 
due par  les  marchands  engages  dans  une  au- 
tre ligne  de  commerce.  Les  marchands  de  gros 
sont  egalement  opposes  a  ce  que  les  marchands  en 
detail  se  forment  en  Syndicats  pour  faire  leurs 
achats.  Ils  trouvent,  avec  raison,  que  cette  cou- 
tunie  mise  en  pratique  par  les  marchands  en  de- 
tail d'acheter  directement  des  producteurs  leur 
cause  beaucoup  de  mal,  mais  eux-memes  ne  se  ge- 
nent pas  lorsqu'il  s'agit  de  vendre  directement  aux 
consommateurs  ou  aux  societes  Cooperatives  com- 
posees  de  consommateurs.  Nous  pourrions  ici 
continuer  a  donner  des  exemples  multiples  ou  les. 
tins  et  les  autres  manquent  absolument  de  logique. 
II  me  semble  que  nous  n'avons  pas  encore  vecu 
assez  longtemps  pour  apprecier  la  force  et  la  va- 
leur  des  coutumes  commerciales. 

En  Angleterre  et  en  France,  les  coutumes  com- 
merciales ont  presque  force  de  loi  en  ce  sens 
qu'etant  equitables,  elles  protegent  le  consomma- 
teur  aussi  bien  que  le  distributeur  et  le  producteur. 

II  est  a  esperer  que  le  nouveau  tribunal  du 
commerce  saura  etablir  des  coutumes  commercia- 
les qui  traiteront  tous  les  marchands  de  gros  et  tous 
les  marchands  de  detail  sur  un  pied  d'egalite,  don- 
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nant  a  chacun  son  du  suivant  les  services  qu'il  rend 
respectivement  au  consommateur.  Cette  action  de 
sa  part  forcera  l'adoption  d'une  logique  que  les  in- 
teresses  eux-memes  ne  peuvent  pas  s'imposer  mal- 
gre  qu'ils  la  reclament. 


LES  GRANDS  PROBLEMES  ECONOMIQUES 


La  participation  aux  benefices  appliquee  chez  Dupuis 
Freres.  —  Des  resultats  qui  depassent  les  espe- 
rances.  —  Interessantes  declarations  de  M. 
Narcisse  Dupuis. 


L'HON.     PHILIPPE     ROY,   COMMISSAIRE   CANA- 
DIEN  A  PARIS,  DE  PASSAGE  A  MONTREAL 


L'Hon.  Philippe  Roy  remplit  ses  fonctions  de- 
puis  bientot  une  quinzaine  d'annees  et  il  a  represen- 
te le  Canada  en  France  avec  beaucoup  d'honneur. 
Comme  on  sait,  ses  fonctions  ne  sont  pas  exclusi- 
vement  diplomatiques,  mais  il  represente  egalement 
les  interets  commerciaux,  et  ses  connaissances  ap- 
profondies  des  conditions  commerciales  au  Canada 
lui  ont  permis  de  rendre  beaucoup  de  services  au 
commerce  canadien. 


LA    CONVENTION    DE    LA    CANADIAN    CREDIT 
MEN  ASSOCIATION 

La  convention  de  la  Canadian  Credit  Men  Trust 
Association  Ltd.,  une  association  qui  represente 
les  interets  du  commerce  de  gros  dans  toutes  les 
lignes  de  commerce  du  Canada  doit  avoir  lieu  a 
Montreal  les  8  et  le  9  septembre  prochain.  Cette 
Association  s'est  toujours  interessee  vivement  a  la 
legislation  commerciale  et  c'est  du  principalement 
a  ses  efforts  si  le  Parlement  Canadien,  a  sa  der- 
niere  Session,  a  adopte  la  nouvelle  Loi  des  Faillites, 
s'appliquant  a  tout  le  Canada. 


LE  COL.  F.  M.  GAUDET 


Le  Col.  F.  M.  Gaudet  vient  d'etre  nomme  Com- 
missaire  de  la  Surete  Publique  de  la  Cite  de  Mon- 
treal. Cette  nomination  est  bien  vue  par  le  public 
en  general  et  nous  ne  doutons  pas  que  le  Col.  Gau- 
det saura  rendre  de  grands  services  a  la  ville  de 
Montreal.  Comme  on  se  le  rappelle,  le  Col.  Gaudet 
etait  en  commandement  du  glorieux  22me  Batail- 
lon  qui  s'est  couvert  de  gloire  outre-mer.  II  est 
gradue  de  l'Ecole  Militaire  de  Kingston  et  a  rem- 
pli  des  fonctions  importantes  a  Quebec  et  en  An- 
gleterre.  Nous  sommes  heureux  de  lui  souhaiter 
tout  succes  dans  cette  nouvelle  position  . 


A  PROPOS  DE  SUCRE 


En  considerant  le  rapport  du  Dr.  McFall  disant 
qu'il  a  ete  recu  cette  annee  plus  de  sucre  au  Ca- 
nada que  jamais  avant,  il  serait  interessant  de  coter 
des  chiffres  comparatifs  des  exportations  du  Ca- 
nada pour  les  annees  1918  et  1919  tels  que  notes  par 
Willett  &  Gray. 

En  avril  1918,  les  exportations  totales  de  sucre 
raffine  etaient  de  225,765  livres,  tandis  qu'en  1919, 
ces  exportations  etaient  de  27,339,209  livres,  soit 
une  difference  qui  n'est  pas  sans  exiger  des  aug- 
mentations considerables  dans  les  importations  du 
Canada. 


Dans  le  formidable  conflit  economique  sans 
cesse  renaissant  qui  oppose  le  travail  au  capital, 
dresse  l'employe  en  face  de  son  patron,  met  en  re- 
volte  le  bras  qui  execute  contre  le  cerveau  qui  con- 
coit  et  commande,  la  participation  aux  benefices 
apparait  a  tous  comme  la  panacee  apaisante  et  sou- 
veraine. 

Les  economistes  eux-memes,  gens  froids  d'ha- 
bitude,  methodiques  et  compasses,  en  parlent  d'en- 
thousiasme.  lis  l'estiment  succeptible  de  ramener 
a  la  parallele  ces  deux  grandes  forces  que  sont  le 
capital  et  le  travail.  Trop  souvent  nous  les  voyons 
agir  en  sens  contraire,  tendre  a,  ralentir,  sinon  a  pa- 
ralyser, l'effort  de  production  de  richesse  du  com- 
merce et  de  l'industrie. 

La  participation  aux  benefices,  que  Ton  juge 
capable  de  si  grandes  choses,  consiste  a  associer 
l'employe  aux  benefices  de  la  maison,  a  faire  que 
son  interet  soit  en  somme  le  meme  que  celui  de  son 
patron.  On  concoit  que  dans  ces  conditions  l'un  et 
1' autre  n'aient  plus  qu'un  meme  but:  travailler  le 
plus  possible,  pour  faire  le  plus  d'argent  possible. 
Seuls  trouvent  encore  a  reclamer,  les  mauvais  em- 
ployes, incapables  et  paresseux.  Ceux-la  consti- 
tuent le  rebut  de  la  ruche  en  travail,  la  scorie  de 
l'usine,  l'ecume  qui  monte  a  la  surface  du  creuset, 
dont  chacun  a  interet  a  se  debarrasser. 

Mais  l'application  de  la  participation  aux  bene- 
fices est  encore  difficile,  presente  de  nombreuses 
complications,  parce  que  le  systeme  en  est  encore 
mal  connu,  insuffisamment  etudie.  On  en  sait  tou- 
tefois  que  les  trop  rares  patrons  qui  l'appliquent  en 
obtiennent  les  meilleurs  et  les  plus  interessants  re- 
sultats. Dans  ces  conditions  il  etait  interessant  de 
se  renseigner  sur  place,  de  premiere  main,  aupres 
d'un  chef  de  maison  qui  put  parler  en  toute  connate* 
sance  de  cause.  En  l'espece  nous  ne  pouvions  nous 
adresser  mieux  qu'a  M.  Narcisse  Dupuis,  le  chef  de 
cette  maison  Dupuis  Freres,  universellement  con- 
nue  de  la  clientele  canadienne-francaise. 

Un  grand  magasin  a  rayons  est  un  organisme 
aux  multiples  rouages  compliques  dont  chacun  dor 
marcher  avec  une  regularity  d'horloge.    On  conga 
que  celui  qui  le  dirige  a  fort  a  faire  et  c'est  pourquoi 
le  reporter  du  "Prix  Courant"  reconnut  tout  le  pri 
des  instants  qui  lui  furent  consacres.,    M.  Narciss 
Dupuis,  voulant  sans  doute  ajouter  plus  de  prix  a 
renseignements  precieux  qui  lui  etaient  demandes, 
s'efforca  a  les  fournir  de  la  meilleure  grace. 

Nous  appliquons  le  systeme  de  la  participatior 
des    employes    aux   benefices    de   la   maison,   c'e 
exact.  Je  vous  dirai  de  suite  que  des  le  premier  mote 
de  son  application  le  systeme  nous  donna  les  resi 
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ats  les  meilleurs,  les  plus  encourageants.  C'est  au 
>omt  que  nous  en  fumes  etonnes  nous-memes 
*ous  ne  voyons  plus  de  commis  fatigues,  faire  la 
'ente  de  mauvaise  grace.  Si  le  soir  des  grandes 
ournees  de  vente,  le  personnel  est  las,  personne  ne 
i  plaint.  La  joie  au  contraire  rayonne  dans  les 
eux  de  tous. 

Travailler  de  bonne  humeur,  avoir  le  sourire 
out  est  la:  c'est  presque  le  succes  assure.    Or   avec 
i  participation  aux  benefices  de  la  maison    l'em- 
loye  sait  bien  qu'il  ne  tient  qu'a  lui  1'augmenter  son 
alaire.     Les  clients  ne  manquent  pas,  Dieu  merci' 
i   n'ont  qu'a  leur  vendre   les   marchandises   qu'ils 
at  sous  la  main,  a  profusion.      C'est  ce  qu'ils  s'ef- 
>rcent   de  faire  etjevous  reponds  qu'ils  yreussissent 
La  participation  aux  benefices  est  ^application 
fficile.    Nous  l'etudions  encore,  nous  le  modifions 
mois  en  mois,  nous  procedons  par  tatonnement 
i  peu  a  la  maniere  des  aveugles.      Nous  ne  som- 
es pas  aveugles,  mais  nous  marchons  plutot  dans 
bscurite.    Tout  s'eclaire  cependant  et  la  mise  au 
mt  du  systeme  sera  parfaite  d'ici  peu. 

L'employe  touche  sa  participation  aux  benefi- 
ts a  la  fin  de  chaque  mois.    Nous  ne  faisons  pas  de 
enue,  nous  ne  procedons  par  aucune  reticience 
c'est  en  quoi  notre  aplication  du  systeme  differe 
celui  de  certaines  autres  maisons.    Nous  y  allons 
nchement   et   nous   nous   arrangeons   pour   que 
nploye  le  comprenne  bien.     De  cette  maniere  il 
h  a  plem  collier,  il  travaille  tant  qu'il  peut  et  du 
i|*ux  qu'il  peut:  c'est  son  interet  et  c'est  aussi  le 
ire. 

{  Nous  procedons  de  cette  maniere:  suivez-moi 

iji  car  c'est  en  apparence  un  peu  complique    Nous 

jettons  en  principe  que  le  salaire  d'un  employe 

loit  pas  ressortir  a  plus  de  tant  pour  cent  de  ses 

tes.   Au-dessous  du  tant  pour  cent,  il  y  a  pour  lui 

ucipation    aux    benefices.      C'est    a    dire    que 

lant  le  mois  il  doit  vendre,  disons  pour  mille  dol- 

Au-dessus  de  cette  somme  il  y  a  pour  lui  une 

emission  de  tant  pour  cent.    Cette  proportion  va- 

I  un  rayon  a  l'autre,  car  il  en  coute  plus  cher  de 
Hre  des  epingles  que  de  vendre  des  pianos  ou  des 
Niographes  ou  encore  des  ameublements  II  ne 
P  guere  en  effet  plus  de  temps,  pour  vendre  un 
"fephone  que  pour  vendre  parfois  quinze  sous  de 
ions  de  billou. 

II  y  a  encore  ceci  que  notre  personnel  est  beau- 
«  plus  nombreux  que  le  public  ne  croit.  II  y  a  le 
nnnel  du  comptoir,  le  personnel  administratif 
>  rsonnel  de  la  livraison,  etc.    Or  seul  jusqu'ici  le 

•nnel  vendant  beneficie  a  la  participation  aux 

ices.  Les  autres  travaillent  aussi  dur,  collabo- 
Regalement  au  succes  de  la  Maison,  sans  toute- 

oucher  de  prime  proportionnelle  au  rendement 
IUr  travail.  II  y  a  la  une  lacune  qui  va  disparaitre. 

"est  sur  cette  assurance  reconfortante  pour 
importante  portion  du  personnel  de  la  maison 
His  Freres,  que  le  reporter  du  "Prix  Courant" 
aue  son  interview. 


LES  PRIX  DU  SUCRE 


Lors  de  la  Convention  des  Epiciers  en  gros  du 
Canada  tenue  a  Ottawa  la  semaine  derniere,  il  a  ete 
predit  que  le  sucre  se  vendrait  bientot  au  prix  de  20 
cts  la  livre.    II  est  evident  que  cette  declaration  ve- 
nant  d'un  corps  aussi  autorise  que  les  Epiciers  en 
gros  du  Canada,  publiee  dans  tous  les  journaux  du 
pays,    aura    pour    effet    de  creer  un  sentiment  de 
crainte  parmi  la  population,  et  que  chacun  s'effor- 
cera  de  se  faire  une  provision  en  consequence.     Le 
resultat    immediat    sera  que  la  demande  de  sucre 
sera    beaucoup  plus  considerable  que  l'offre  et  les 
plus  favorises  de  la  fortune  etant  toujours  consen- 
tant  d'offrir  plus  cher  pour  obtenir  ce  dont  ils  ont  be- 
soin,    le    prix   du   sucre   augmentera   probablement 
dans    une  proportion  exageree.       Cependant,  nous 
conseillons    aux    marchands    de   detail   de   ne  pas 
prendre    avantage  d'une  situation  temporaire  com- 
me    celle-la,  car  advenant  le  cas  ou  ils  en  profite- 
raient,    cet  argument  servira  contre  eux  dans  bien 
d'autres  cas  oil  ils  ne  seront  pas  a  blamer.     D'ail- 
leurs,  l'approvisionnement  de  sucre  au  Canada  de- 
pend   entierement    de  la  volonte  du  Couvernement 
Americain    qui  a  achete  la  production  complete  de 
sucre  brut  pour  l'annee  courante. 

Le  Gouvernement  Americain  vend  aux  raffine- 
ries  le  sucre  brut  au  prix  de  $7.28  les  100  lbs.  Les 
rafineries  vendent  aux  marchands  de  grcs  au  prix  de 
$9.00  les  100  lbs.,  moins  2%,  soft  $8.82  les  100  lbs.  n 
est  alloue  au  detaillant  une  marge  de  profit  de  iy> 
la  livre.  Dans  ces  conditions,  le  sucre  ne  devrait 
pas  se  vendre  a  un  prix  plus  eleve  que  11  ou  1 1 1 .. 
cts.  la  livre.  II  est  possible  que  la  quantite  soit  re"- 
duite  mais  meme  dans  ce  cas,  les  prix  ne  de- 
vraient  ])as  etre  plus  eleves. 


LA    HAUSSE    DU    CHANGE    INDIEN    PEUT    AUG- 
MENTER  LES  PRIX  DU  THE 


. 


Le  change  de  la  roupie,  l'unite  de  change  pour 
l'achat  du  the  sur  les  marches  des  Indes  et  de 
Ceylan,  a  contribue  largement  a  1'augmentation  des 
cotations  du  the.  II  y  a  eu  une  hausse  marquee 
a  ce  point  de  vue  pendant  les  deux  dernieres  semai- 
nes.  Ceci,  joint  a  1'augmentation  des  taux  de  fret 
aura  pour  effet  d'augmenter  les  prix  de  revient  et 
de  provoquer  de  nouvelles  avances,  selon  toute  pro- 
babilite.  dans  les  prix  prochains  du  the.   ' 

M.  P.C.  Larkin,  president  de  la  Salada  Tea 
Company,  en  parlant  de  la  chose,  dit:  "La  roupie 
a  de  nouveau  hausse  a  Ceylan  et  aux  Indes  et  vaut 
a  present  un  shilling  et  dix  pence  et  demi  penny. 
C'est  une  hausse  de  deux  pence  en  deux  semaines 
et  une  hausse  de  quinze  cents  en  partant  du  point 
le  plus  bas.  Pareille  chose  affecte  considerable- 
ment  tous  les  achats  de  the  parce  qu'on  est  oblige 
d'acheter  des  roupies  avant  d'acheter  du  the  de 
Ceylan  ou  des  Indes,  et  la  roupie  etant  une  monnaie 
d'argent  est  affectee  par  le  prix  de  I'argent. 
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"Nous     avons  enregistre  une  nouvelle  hausse 

de  £  1  les  100  pieds  cubes  de  fret  de  the,  ce  mois-ci 

et    nous  sommes  avisos  qu'une  nouvelle  hausse  de 

£  1  par  50  pieds  cubes  de  fret  sera  imposee  au  ler 

septembre  prochain. 

Beaucoup  de  gens  qui  ont  achete  des  thes  a 
Ceylan  ou  aux  Indes  seront  fort  desappointes  quand 
ils    recevront    leurs  marchandises,  avec  le  prix  ad- 

"Beaucoup  de  gens  qui  ont  achete  des  thes  a 
coutera  de  quatre  a  six  cents  de  plus  par  livre  que 
le  prix  calcule." 


PREVISION    DE    PRIX    ELEVES    POUR 
LES  FRUITS 


HAUSSES  CONSTANTES   DES   RAiSINS 


Les  rapports  des  expediteurs  de  Grece  disent  que  la 
nouvelle  recolte  sera  approximativement  de 
125,000  tonnes.   . 


Les  rapports  des  importations  recues  de  Grece 
relativement  au  marche  des  raisins  manifestent  une 
fermete  marquee  avec  tendance  a  la  hausse. 

Le  marche  des  raisins  dans  les  deux  derniers 
mois  a  hausse  continuellement  sur  les  dires  repetes 
que  la  recolte  mondiale  de  fruits  de  cette  annee  ne 
sera  pas  en  proportion  de  l'estimation  des  besoins. 

Les  conditions  de  temperature,  est-il  souligne, 
ont  ete  favorables  a  la  nouvelle  recolte,  et  si  rien 
d'imprevu  ne  survient  jusqu'a  la  recolte,  celle-ci 
se  chiffrera  approximativement  a  125,000  tonnes. 
Les  vieux  stocks  sont  bien  ecoules. 


LES  BISCUITS  SONT  COTES  PLUS.  CHERS 


Les  sodas  sont  en  hausse  de  2  cents  la  livre  et  les 
biscuits  sucres  de  1  a  3  cents  selon  I'espece — 
L'augmentation  du  cout  de  la  matiere  premiere 
et  de  manufacture  en  est  la  cause. 


Les  biscuits  sodas,  ont  hausse  de  deux  cents  la 
livre,  et  les  biscuits  sucres  sont  en  hausse  de  un  a 
trois  cents  selon  variete.  Les  sodas  sont  cotes  a 
present  17  cents  la  livre.  L'augmentation  du  cout 
de  production,  comprenant  des  salaires  plus  eleves 
et  des  heures  de  travail  ecourtees  aussi  bien  que 
les  cotations  plus  elevees  du  saindoux,  du  beurre, 
des  noix  et  des  noix  de  coco  sont  responsables  de 
cette  avance.  On  a  pretendu  que  ces  augmenta- 
tions n'etaient  pas  justifiees  du  fait  de  la  baisse 
de  la  farine.  La  farine  a  baisse  de  prix  en  juillet, 
mais  actuellement  des  manufacturiers  de  biscuits 
payent  une  prime  pour  obtenir  de  la  farine  de  ble 
ancienne.  Meme  lorsque  la  recolte  de  cette  annee 
arrivera  sur  le  marche,  la  farine  ne  pourra  etre  em- 
ployee que  lorsqu'elle  aura  plusieurs  mois. 


La  recolte  de  peches  et  de  prunes  est  extremement 
faible  —  La  recolte  de  poires  Bartlett  est  bonne 

mais  ces  produits  sont  en  grande  demande  

Les  raisins  abondants  mais  chers  —  Les  pom- 
mes  ont  beneficie  aussi  d'une  bonne  recolte 
mais  ne  manifestent  aucune  tendance  a  des  prix 
plus  bas. 


Pendant  les  semaines  passees,  la  recolte  de 
fruits  qui  dans  la  plupart  des  regions  du  pays  etait 
loin  d'etre  abondante,  ne  s'est  pas  amelioree.  La 
secheresse  et  diverses  autres  causes  ont  amene 
des  conditions  qui  laissent  .entrevoir  la  continua- 
tion des  prix  eleves  pour  la  recolte  de  cette  an- 
nee. La  plainte  du  Commissaire  du  haut  cout  de  la 
vie  relative  au  manque  de  Sucre  pendant  la  saison 
de  conserve  ne  touche  pas  un  point  aussi  sensible 
que  ce  l'eut  ete  il  y  a  quelques  annees.  Les  fruits, 
jusqu'a  present,  ont  ete  trop  chers  pour  engager 
fortement  l'acheteur  ordinaire  a  faire  beaucoup  de 
conserve  et  il  ne  semble  pas  devoir  y  avoir  de  chan- 
gements  dans  ces  conditions. 

Manque  prononce  de  fruits  tendres 

Dans  la  region  a  fruits  du  Niagara  il  y  a  un  man- 
que prononce  de  fruits  tendres.  Les  prunes  produi- 
ront,  selon  les  regions,  de  10  a  30  pour  100  d'une  re- 
colte normale,  avec  une  moyenne  d'environ  un  quart 
de  la  normale.  Les  fabricants  de  conserves  achetent 
des  prunes  a  des  prix  eleves  et  prennent  presque 
tout  ce  qui  est  offert,  meme  les  varietes  telles  que 
Yellow  Egg,  qui  autrefois  etaient  considerees  co:n- 
me  presque  inutilisables  pour  fins  de  conserves.  II  y 
a  eu  une  chute  considerable  de  prunes  recemmeiit, 
du  fait  de  la  secheresse  extreme,  mais  les  Brad- 
shaws,  les  Yellow  Egg  et  les  Lombards  montrent 
une  bonne  recolte  dans  quelques  vergers. 

Les  poires  sont  generalement  peu  abondantes, 
a  1'exception  des  Bartletts,  qui  ont  une  apparence 
remarquable  dans  certaines  regions  et  qui  produi- 
ront  probablement  une  recolte  de  75  pour  100  ou 
mieux.  Ici  encore,  1'offre  des  fabricants  de  conserve 
a  force  les  prix  vers  des  cotations  elevees,  les  Bart- 
letts, un,  deux  et  trois  se  vendant  sur  contrat  de  7  a 
8  cents  la  livres,  ce  qui  represente  environ  $1.45 
panier  au  verger,  ce  qui  demontre  qu'avec  les  frais 
de  manutention  et  de  fret  ajoutes  a  ce  chiffre,  les 
poires  couteront  autour  de  $1.75  au  detail. 
Les  peches  serieusement  affectees. 

Les  peches  sont  probablement  les  fruits  les  plu 
aff ectes  dans  la  recolte  des  fruits  doux.  Au  debut  c 
la   saison,    elles   n'offraient  que  des  previsions  pel 
brillantes,  mais  depuis  elles  ont  encore  souffert  d 
la  pliure  des  feuilles  au  cours  des  dernieres  seraai 
nes  et  la  chute  a  ete  extremement  forte.    Ce  don 
mage  a  affecte  principalement  Elberta,  le  centre  dt 
la  conserve   de  peche  qui   se  trouvera  tres  reduite 
En  prenant  la  peninsule  Niagara  dans  son  ensembli 
la  recolte  ne  depassera  pas  50  pour  100  d'une  recolt<i 
normale. 
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Dans  la  partie  fruitiere  tie  la  Colombie-Anglaise, 
les  rapports  de  la  region  d'Okanagan  prevoient  une 
recolte  de  poires  et  d'abricots  a  peu  pres  egale  a 
celle-de  l'an  dernier.  Les  peches  montrent  une  aug- 
mentation de  10  pour  100,  les  prunes  une  diminution 
de  15  pour  100,  et  les  pruneaux  une  diminution  de 
10  pour  100. 

Dans  la  Vallee  Kootenay,  les  pruneaux  et  les 
prunes  montrent  une  legere  augmentation  en  depit 
d'une  forte  chute,  tandis  qe  les  poires  seront  d'une 
quantite  de  75  pour  100  de  celle  de  Ian  dernier.  Les 
rapports  de  l'lle  de  Vancouver  indiquent  une  recolte 
de  prunes  generalement  legere,  specialement  pour 
les  Pond's  Seeding,  les  Diamond  et  les  Grand  Duke. 
Les  Monarchs  beneficient  d'une  pleine  recolte  et  les 
Yellow  Egg  et  les  Victoria  accusent  une  recolte  de 
75  pour  100. 

La  situation  des  raisins 

Pour  ce  qui  est  des  raisins,  il  est  fait  rapport 
d'une  bonne  recolte  dans  le  district  de  Niagara,  une 
recolte,  en  fait,  qui  depasse  meme  les  previsions  les 
plus  optimistes.  Malheureusement  cette  raison  se 
motive  pas  un  prix  de  vente  plus  reduit  pour  les  rai- 
sins. Les  manufactures  et  vineries  de  jus  de  raisin 
ont  etabli  un  prix  de  contrat  de  $65.00  la  tonne  avec 
une  garantie  contre  toute  augmentation  de  prix. 
Ceci  donne  a  entendre  que  toute  la  recolte  achetee 
par  ces  industries  sera  payee  sur  la  base  des  plus 
hauts  prix  offerts.  En  outre,  comme  les  manufac- 
turiers  de  jus  de  raisin  de  New-York  ont  achete  des 
raisins  a  $125  la  tonne,  les  cultivateurs  du  Niagara 
ne  se  montrent  pas  empresses  a  accepter  ces  chif- 
fres.  Mais,  prenant  pour  base  le  prix  de  $65  la  tonne, 
cela  donne  33  cents  le  panier  pour  ces.  fruits  et  les 
manufactures  ne  prennent  pas  seulement  comme 
autrefois  la  recolte  Concord,  mais  prennent  toute  la 
recolte,  raisins  blancs  et  le  reste.  A  en  juger  par  ces 
conditions,  les  raisins  ne  pourront  etre  obtenus  par 
le  detaillant  au-dessous  a  40  a  50  cents  le  panier,  si 
une  grande  partie  de  la  recolte  est  achetee. 

Une  certaine  detente  peut  peut-etre  se  produire 
suivant  la  situation  ties  fruits  plus  petits.  Le  pro- 
ducteur  dans  son  desir  d'obtenir  jusqu'au  dernier 
sou,  se  frustre  lui-meme.  II  en  fut  ainsi  pour  les 
groseilles  et  les  fraises,  les  producteurs  qui  refuse- 
rent  de  vendre  toute  leur  recolte  a  25  cents  environ, 
la  vendirent  plus  tard  a  18  cents  parce  que  le  temps 
chaud  amenait  de  grosses  quantites  d'un  seul  coup 
sur  le  marche.  C'est  la  seule  chose  qui  puisse  con- 
tribuer  a  moderer  le  prix  des  raisins,  mais  comme 
ces  derniers  sont  une  commodite  plus  stable,  et  peu- 
vent  se  conserver  quelque  temps,  on  peut  se  deman- 
der  s'il  peut  se  produire  quelque  effet  dans  ce  sens. 
Les  provinces  maritimes  ont  une  splendide  recolte 
de  pommes 

En  ce  qui  a  trait  aux  pommes,  il  y  a  une  previ- 
sion d'une  recolte  tres  satisfaisante.  Les  conditions 
en  Nouvelle-Ecosse  et  en  Colombie-Anglaise  se  sont 
ameliorees  considerablement  ces  derniers  temps. 
La  recolte  de  la  Nouvelle-Ecosse  est  estimee  a  envi- 


ron un  et  demi  million  de  barils,  dont  200,000  barils 
sont  ordinairement  consommes  dans  la  province. 
Comme  il  est  permis  d'exporter  des  pommes  en 
Grande-Bretagne,  on  croit  que  ce  marche  absorbera 
une  tres  forte  proportion  de  cette  recolte.  II  y  a  une 
quantite  considerable  de  croute  dit-on  surtout  sur 
les  Gravenstein,  mais  la  perte  de  ce  fait,  ne  depasse- 
ra  pas  celle  de  l'an  dernier.  Les  King,  les  Baldwin, 
les  Russet,  les  Spy,  les  Nonpareil  et  les  Ben  Davis 
sont  les  varietes  les  plus  en  evidence  cette  annee. 

Dans  le  Nouveau-Brunswick,  il  y  a  eu  une  re- 
colte exceptionnelle  de  pommes  de  toutes  varietes. 
En  depit  de  ce  fait,  cependant,  les  rapports  conti- 
nuent  a  etre  favorables  et  il  y  aura  une  tres  bonne 
recolte  prete  pour  le  marche  un  peu  plus  tot  que 
d'habitude.  Les  principales  varietes  sont  les  Du- 
chesses, les  Bishopu  Pippin,  les  Golden  Russet,  les 
Ben  Davis,  les  Gano  et  les  Dudley. 

Las  conditions  des  pommes  dans  I'Ontario. 

Pour  ce  qui  est  de  I'Ontario  ,1a  principale  carac- 
teristique  est  que  presque  tous  les  rapports  de  tous 
les  districts  sont  a  l'effet  que  les  Spys  donnent  de 
meilleures  promesses  qu'aucune  autre  variete.-  Dans 
la  partie  Est  de  la  province  la  production  ne  semble 
pas  devoir  depasser  celle  de  l'an  dernier  et  il  y  a  un 
pourcentage  comparativement  fort  de  fruits  de  qua- 
lite  inferieure,  du  fait  du  developpement  de  la  croute. 
La  pi u part  des  verges  qui  ont  ete  soigneusement  ar- 
roses  en  sont  presque  exempts.  Les  previsions  sont 
plus  favorables  qu'ailleurs  dans  le  conte  du  Prince- 
Edouard.  Dans  Test  de  I'Ontario  les  conditions  sont 
generalement  defavorables.  La  chute  a  ete  extraor- 
dinairement  forte,  particulierement  pour  les  varietes 
precoces.  Les  conditions  dans  le  district  de  la  Baie 
Georgienne  sont  un  peu  plus  favorables. 

La  Colombie  Anglaise  beneficie  aussi  d'une  forte 
recolte 

Dans  la  region  des  pommes  en  Colombie-An- 
glase,  il  y  a  une  amelioration  materielle  sur  la  recol- 
de  l'an  passe  et  la  qualite  est,  dit-on,  la  meilleure 
que  cette  province  ait  encore  connue.  Dans  la  vallee 
Okanagan,  on  s'attend  a  ce  que  la  recolte  depasse 
celle  de  l'an  dernier  de  30  pour  100,  les  Wealthy,  les 
Jonathan  et  les  Mcintosh  donnant  les  plus  belles  es- 
perances.  Dans  le  district  Kootenay,  il  y  a  une  forte 
chute,  par  suite  de  la  secheresse  prolongee,  mais, 
meme  ceci  considere,  on  estime  que  le  district  mon- 
trera  une  amelioration  de  15  pour  100  sur  l'an  der- 
nier. Sur  l'lle  de  Vancouver,  la  recolte  est  de  quali- 
te moyenne  selon  les  rapports. 

Mais,  meme  avec  les  previsions  d'une  forte  re- 
colte de  pommes,  il  y  a  cependant  peu  de  probability 
de  prix  bon  marche.  La  main-d'oeuvre  pour  l'empa- 
quetage  a  augmente  considerablement,  tandis  que 
les  prix  des  barils  sont  a  peu  pres  quatre  fois  ce 
qu'ils  etaient  avant  la  guerre.  Nombre  d'autres  de- 
penses  ont  aussi  augmentees  et  ceci  ajoute  a  la  for- 
te demande  pour  l'exportation  ecartera  probable- 
ment  la  possibility  des  bas  prix. 
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LES  FEVES  ET  LES  POIS  OBJETS  D'UNE  FORTE 
DEMANDE 


De  gros  achats  dans  tout  le  Canada  et  une  forte 
demande  d'exportation  orientent  les  prix  vers 
la  hausse — Les  stocks  sur  place  des  marches 
mondiaux  sont  legers  —  Quelques  indications 
relatives  a  la  recolte. 


La  Vancouver  Milling  &  Grain  Company,  de 
Vancouver,  commentant  la  situation  dit:  II  n'est 
pas  exagere  d'affirmer  qu'il  se  manifeste  un  interet 
general  plus  accentue  et  que  plus  de  commandes  ont 
ete  passees  dans  les  deux  dernieres  semaines  que 
dans  les  six  mois  precedents.  Les  exportateurs  de 
New- York  ont  ete  de  gros  acheteurs  encore  qu'il 
ressorte  qu'une  bonne  moitie  des  affaires  notees 
pendant  la  derniere  quinzaine  provenait  des  epiciers 
en  gros  et  des  fabricants  de  conserves  de  toutes  les 
parties  du  pays.  Ceci  indique  les  conditions  pre- 
sentes.  Une  multitude  de  commandes,  provenant 
de  toutes  les  parties  du  pays,  d'une  moyenne  de  un 
a  deux  chars  chacune,  est  une  caracteristique  plus 
significative  qu'une  commande  de  quantite  double 
provenant  de  New  York.  Dans  le  cas  actuel,  d'ail- 
leurs,  les  commandes  arrivent  des  deux  sources. 
Et  il  est  interessant  de  noter  que  les  marchands 
qui  n'etaient  pas  interesses  par  les  Kotenashis  a 
$5.50  c.  i.  f.  cote  du  Pacifique,  sont  de  forts  ache- 
teurs a  $7.00  et  $7.25. 

II  est  maintenant  evident  que  les  commandes 
enormes  d'Europe  pour  les  feves  blanches  recues 
recemment  par  les  exportateurs  de  New  York  ont 
contribue  a  orienter  le  marche  vers  la  hausse. 

II  y  a  eu  aussi  trois  facteurs  qui  ont  mis 
de  l'huile  sur  le  feu.  Le  premier  est  la  reconnais- 
sance que  les  stocks  de  feves  du  pays  n'etaient  pas 
tres  importants,  et  que  les  Kotenashis  devraient  etre 
achetes  a  present  pour  les  premieres  livraisons  d'au- 
tomne.  Le  second  est  le  fait  que  les  feves  Kote- 
nashis sont  egales  aux  produits  domestiques  et  de 
prix  bien  moins  eleves.  La  troisieme  raison  princi- 
pale  est  que  le  service  de  cables  pour  l'Orient  s'est 
trouve  tres  congestionne,  rendant  impossible 
aux  importateurs  de  completer  leurs  petits  stocks 
sur  place  sans  des  retards  inaccoutumes.  Cette 
derniere  situation  eut  son  remede  recemment  par 
la  reprise  du  service  de  cable  "d'urgence".  Ce- 
pendant,  apres  plusieurs  jours  d'essai,  il  fut  juge 
necessaire  de  reduire  chaque  importateur  a  un 
cable  de  10  mots  seulement  par  jour,  et  ce  regle- 
ment  est  encore  en  vigueur.  En  employant  la  voie 
ordinaire  il  faudrait  18  jours  pour  envoyer  un  mes- 
sage au  Japon  et  en  recevoir    une  reponse. 

Quand  le  premier  flot  des  cables  d'achat 
"urgents"  atteignit  le  Japon,  le  marche.  des  Korean 
Kotenashi  etait  nominalement  de  $5.00  c.  i.  f.  cote 
du  Pacifique.  En  une  journee  le  marche  atteignit 
$5.70.     Le  jour  suivant,  il  etait  a  $6.10,  et  des  aug- 


mentations journalieres  se  succederent,  le  dernier 
cable  recu  de  Kobe  cotant  les  Koreans  $7.20  pour 
envoi  en  septemrbe. 

Conditions  des  stocks  sur  place 

Continuant  ses  confidences,  la  compagnie  dit 
que  le  marche  oriental  pour  stocks  sur  place  est 
presque  nul.  II  n'y  a  presque  pas  de  Koreans  qui  ne 
soient  pas  vendus  et  il  ne  reste  a  peu  pres  que  4,000 
tonnes  de  Kotenashis  japonais  disponibles.  Cette 
derniere  quantite  est  en  quelques  mains  seulement. 

En  ce  qui  a  trait  aux  conditions  americaines: — 
Les  stocks  de  Kotenashis  sont  tres  faibles  dans 
tous  les  endroits.  New  York  meme  en  etant  peu 
pourvu  depuis  les  recents  envois  en  Europe. 

La  recolte  du  Michigan  est  presque  toute  ven- 
due, seuls  quelques  petits  lots  restant  entre  les 
mains  des  cultivateurs.  Les  presentes  valeurs  sont 
de    $8.40  a  $9.25  aux  points  d'envoi,  selon  qualite. 

Les  stocks  de  Californie  qui  restent  encore 
sont  maintenus  fermes  par  l'Association  des  Pro- 
ducteurs,  qui  s'attend  a  en  recevoir  un  bon  prix 
pour  les  quantites  minimes  disponibles.  En  outre, 
il  est  rumeur  que  les  cultivateurs  vont  donner  les 
prix  de  la  nouvelle  recolte  de  feves  pendant  cette 
semaine  et  les  indications  sont  que  ces  prix  seront 
plus  eleves  que  les  cotations  courantes. 

Relativement  a  la  nouvelle  recolte  d'Orient,  la 
recolte  sera  tardive.  Les  importateurs  ne  peuvent 
pas  entreprendre  a  coup  sur  des  envois  avant  no 
vembre  ou  decembre  pour  les  Kotenashis.  La  tem- 
perature a  ete  en  general  defavorable  au  Japon, 
avec  pour  resultat,  une  reduction  probable  de  35 
pour  100  de  la  production  prevue.  En  Coree  les 
conditions  de  temperature  sont  ideales  et  la  recol- 
te sera  au  moins  egale  a  celle  de  l'an  dernier.  Des 
informations  precises  ne  peuvent  etre  obtenues  de 
Mandchourie,  mais  on  pense  que  la  recolte  y  sera 
egale  a  celle  de  l'an  dernier.  Les  feves  de  couleur 
montent  partout  une  augmentation  de  superficie  de 
culture,  egale  probablement  a  15  pour  100.  Ceci 
est  du  au  fait  qu'il  y  a  une  forte  demande  domesti- 
que  pour  les  feves  de  couleur  comme  substitut  par- 
tiel  au  riz  qui  a  atteint  des  chiffres  d'un  niveau  sans 
precedent. 

Les  pois  verts  et  blancs  seront  egalement  pro- 
duits en  plus  grosse  quantite  cette  annee  —  l'aug- 
mentation  etant  estimee  a  environ  20  pour  100  par 
certaines  autorites. 

Pour  ce  qui  est  de  la  nouvelle  recolte  ameri- 
caine,  1'etat  de  New  York  aura  une  bonne  recolte— 
environ  80  pour  100  de  l'an  dernier.  Les  recoltes 
du  Michigan  sont  pauvres,  par  suite  du  mauvais 
temps  —  la  production  n'etant  pas  de  plus  de  60 
pour  100.  En  Californie  dans  quelques  regions 
la  recolte  est  tres  bonne  —  dans  d'autres  elle  esl 
mauvaise.  La  superficie  de  culture  y  est  reduite 
et  ne  produira  dans  les  meilleures  conditions  que 
50  pour  100  de  l'an  dernier. 
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Section  du  "  Prix  Courant " 


DL.  XX. 


MONTREAL,  AOUT  1919 


No  9 


Quelles  sont  les  perspectives  du  commerce  des  tissus  ? 
quand    les    importations     normales,    de    France    et 
d'Angleterre  ?    Interessantes  declarations  de 
M.  Alphonse  Racine. 


Nous  voici  a  la  mi-ete,  c'est  l'epoque  ou  grace 
au  relentissement  des  affaires,  le  marchand  se  re- 
cueille.  II  jette  un  regard  sur  le  chemin  parcouru 
st  compte  les  jours  qui  le  separent  du  terme  de 
annee  commerciale.  Au  sortir  d'une  periode  de 
?rande  activite,  au  seuil  de  celle  ou  il  va  entrer  bien- 
:6t,  il  convient  que  le  negociant  se  penche  sur  l'in- 
^onnu  de  demain,  qu'il  tire  du  passe  les  enseigne- 
nents  necessaires. 

Au  cours  de  son  enquete  sur  les  grands  pro- 
genies economiques,  le  "Prix  Courant"  en  est  ar- 
ive  au  tournant  ou  il  se  trouve  face  a  face  avec 
a  redoutable  question  des  lainages  et  des  coton- 
lades,  qui  resume  celle  du  vetement.  Cette  ques- 
ion,  notre  reporter  est  alle  la  poser  a  une  auto- 
ite  en  la  matiere,  au  chef  d'une  de  nos  plus  gran- 
les  maisons  canadiennes-francaises  de  tissus.  Par 
on  energie,  son  esprit  methodique,  son  activite 
amais  en  repos,  nul  mieux  que  M.  Alphonse  Ra- 
ine,  n'etait  en  mesure  de  nous  repondre  et  dissi- 
er  s'il  y  avait  lieu  les  inquietudes  et  les  doutes  qui 
aissent  et  rapidement  s'accumulent  dans  l'esprit 
es  marchands  de  tissus  et  nouveautes  sur  les  con- 
itions  qui  seront  faites  a  leur  commerce,  l'hiver 
t  le  printemps  prochains.  Disons  de  suite  que  c'est 
e  la  meilleure  grace  que  M.  Alphonse  Racine  s'est 
rete  a  l'interview  du  "Prix  Courant".  Felicitons- 
I  du  fait  que  la  succession  de  son  pere,  qu'il  a  pri- 
e,  ne  lui  soit  pas  trop  lourde  et  qu'il  puisse  diri- 
er  avec  une  si  parfaite  surete  dans  les  circonstan- 
es  difficiles  que  le  pays  traverse,  une  des  maisons 
e  gros  qui  font  partie  du  patrimoine  commercial 
anadien-francais. 

— Je  ne  vous  cacherai  pas,  nous  dit  tout  d'abord 
il.  Alphonse  Racine,  que  la  situation  est  serieuse 
t  le  sera  plus  encore  d'ici  quelques  mois.  Lors- 
[ii'il  est  question  de  certains  tissus,  la  question  ne 
a  pose  de  savoir  a  quel  prix  on  pent  s'en  procurer, 
aais  plutot  comment  on  pourrait  s'en  procurer, 
leme    a    des    prix  d'or.     Il  y  a  deja  belle  lurette 


que  les  grands  tailleurs  bien  avises  ont  racbete  aux 
petits  marchands  les  beaux  tissus  tout  laine,  de  fa- 
brication francaise  ou  anglaise,  destines  aux  pale- 
tots et  aux  complets  de  messieurs.  Ces  tissus  on 
en  fait  encore  bien  entendu,  mais  ils  n'ont  pas  le 
meme  moelleux,  le  meme  fini,  ils  ne  presentent  pas 
les  memes  garanties  de  duree.  lis  ne  sont  pas 
aussi  chauds,  ils  reluisent  plus  vite  et  ne  sont  pas 
aussi  bon  teint.  La  raison  en  est  que  la  guerre 
a  retire  du  commerce  les  tissus  faits  de  laine  neuve, 
de  laine  pure,  a  retire  brusquement  du  commer- 
ce les  teintures  allemandes  qui,  il  faut  bien  le  re- 
connaitre,  nous  out  manque  et  nous  manquent  en- 
core un  pen. 

— On  fait  des  tissus  de  laine,  ou  plutot  on  re- 
commence a  en  faire,  mais  la  demande  est  telle  que 
la  production  est  absorbee  en  Europe  meme,  au 
sortir  des  fabriques.  Certes  les  laines  de  ['Argenti- 
ne et  de  l'Australie  arrivent  au  Havre  et  a  Liverpool 
en  quantite,  mais  les  Huns  ont  ravage  les  usines  du 
Nord  de  la  France  et  les  tissages  anglais,  embarras- 
ses par  les  greves,  sont  lents  a  se  remettre  au  tra- 
vail. 

Restent  les  cotons  dont  le  prix  a  triple  parce 
que  les  stocks  accumules  en  Europe  ont  ete  epuises 
pendant  la  guerre.  Pour  eviter  une  crise  ouvriere 
le  gouvernement  americain  a  donne  aux  planteurs 
des  Etats  du  Sud  l'assurance  qu'il  se  portera  acque- 
reur  de  tout  le  coton,  a  27  cents  la  livre.  C'est  tres 
bien  pour  les  planteurs,  mais  ce  Test  moins  pour  les 
consommateurs  qui  vont  maintenant  payer  tres 
cher  les  cotonnades.  Et  bien  qu'ils  soient  a  des  prix 
exorbitants  les  cotonnades  s'enlevent  plus  vite  que 
de  la  brioche  chaude.  C'est  que,  du  fait  de  la  guer- 
re, les  navires  requisitionnes  n'ont  pas  transporte 
le  coton  necessaire  et  que  nombre  de  ceux  qui  tout 
de  meme  en  ont  transporte  ont  ete  coules  par  les 
corsaires  sous-marins. 

Les  filatures  anglaises  et  francaises  vont  re- 
commencer  a  fabriquer,  mais  les  filatures  alleman- 
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des  aussi,  car  on  manque  de  cotonnades  en  Allema- 
gne.  En  sorte  que  du  fait  de  la  reprise  des  fabrica- 
tions en  Europe,  nous  approchons  de  la  periode 
aigiie  ce  que  j'appellerai  la  crise  de  convalescence 
economique.  Les  premieres  marchandises  vont  etre 
absorbees  sur  place,  puis  on  constituera  en  Europe 
des  stocks  de  reserve,  et,  enfin,  on  exportera. 

Combien  de  temps  faudra-t-il  pour  en  arriver  a 
la  reprise  de  l'exportation  normale?  C'est  difficile 
a  dire,  mais  il  semble  qu'il  n'y  ait  pas  grand  risque 
a  affirmer  qu'il  faudra  plus  d'un  an.  Bien  enten- 
du  le  retour  aux  importations  normales  sera  pro- 
gressif  et  d'ici  un  an,  six  mois  peut-etre,  nous  ver- 


rons  les  premieres  baisses  de  prix.  Mais  la  baisse  ne 
sera  ni  rapide,  ni  tres  sensible. 

En  tous  cas,  d'ici  six  mois,  non  seulement  la 
baisse  est  impossible,  mais  la  hausse  est  probable, 
pour  ne  pas  dire  certaine. 

Pour  le  moment  la  situation  est  a  l'inverse  de 
ce  qu'elle  etait  avant  la  guerre.  Des  tissus  importes 
d'Europe,  se  vendent  a  Montreal  meilleur  marche 
qu'a  Londres  et  qu'a  Paris.  En  sorte  qu'au  lieu  de 
penser  a  importer  des  tissus  d'Europe,  il  serait  pos- 
sible peut-etre  de  songer  a  en  exporter,  si  une  mai- 
son  comme  la  notre  n'avait  le  legitime  souci  d'ap- 
provisionner  d'abord  sa  clientele. 


Le  Marche  des  Nouveautes 


LA  SOIE 

Les  prix  de  la  matiere  brute  continue  a  monter.  — 
Les  importations  de  soie  europeennes  sont 
plus  librcs  mais  les  prix  sont  eleves. 


S'il  faut  en  croire  les  rapports,  les  achats 
achats  sont  quelque  peu  difficiles  et  la  tendance 
des  prix  continue  a  etre  a  la  hausse.  Tandis  qu'on 
fevrier  et  mars  dernier  la  tendance  etait  vers  un 
prix  relativement  bas,  il  en  est  tout  autrement  au- 
jourd'hui  et  les  cours  montrent  comparativement 
a  ceux  de  cette  epoque  une  augmentation  variant 
de  36  a  65%.  Le  marche  de  la  soie  brute  a  fait  un 
saut  rapide.  On  a  pu  noter  pendant  ces  derniers 
jours  des  augmentations  de  5  a  10  cents  par  livre, 
mais  dans  l'ensemble  le  marche  de  la  soie  brute 
a  ete  plus  calme,  et  l'excitation  s'est  quelque  peu 
apaisee.  Les  prix  du  Canton  restent  sans  change- 
ment  a  cause  de  la  rarete  des  cables  venant  de  ce 
centre  de  production  et  du  calme  general  a  New- 
York.  Les  qualites  de  Shangai  ont  augmente  de- 
puis  le  debut  de  la  semaine.  Pour  les  filatures  de 
Chine,  les  "Gold  Double  Deer"  valent  $10.75  et  les 
"Flying  Lizard"  $10.10.  Ces  qualites  n'avaient  ja- 
mais depasse  $8.00  pendant  la  guerre.  Les  soies 
torses  ont  augmente  de  40  cents  par  livres  sur  les 
cours  des  qualites  japonaises  pour  livraison  en  no- 
vembre.  D'apres  les  renseignements  de  New  York, 
les  soies  torses  sont  tres  en  demande  pour  les  deux 
mois  prochains  et  en  consequence  il  n'est  pas  pos- 
sible de  donner  une  base  exacte  pour  les  prix  im- 
mediats.  L'organzin  double  extra  pour  livraison 
future  est  cotee  a  $12.85  et  la  trame  qualite  No  1 
a  $11.20. 

Comme  preuve  de  la  hausse  qui  se  manifeste 
sur  le  marche  actuel,  un  tissu  uni  tout  de  soie  pure, 
garanti  pour  robes  et  doublures  pour  dames,  qui 
se  vendait  $1.46  en  mars  dernier,  ne  peut  plus  etre 
trouve  a  moins  de  $2.25  la  verge.  Bien  qu'il  sem- 
ble qu'il  y  ait  beaucoup  de  demandes,  quelques  im- 
portateurs  n'achetent  qu'avec  grande  prudence, 
car  ils  craignent  que  les  prix  eleves  actuels  ne  du- 


rent  pas  et  que  par  suite  d'une  diminution  qu'on 
redoute  dans  la  prosperity  du  pays,  il  n'y  ait  une 
degringolade  dans  les  cours.  Les  soies  europeen- 
nes commencent  a  arriver  plus  librement  et  on 
trouve  de  tres  jolie  modeles  dans  les  soies  franchi- 
ses. 

Pour  la  premiere  fois  depuis  trois  ans,  les  soies 
italiennes  arrivent  sur  le  marche  americain  et  l'ex- 
tra  classique  est  actuellement  cotee  a  $10.50  la  li- 
vre a  New  York.  Apres  les  deux  premieres  annees 
de  la  guerre,  la  soie  italienne  avait  completement 
disparu  du  marche  et  les  importateurs  americains 
avaient  ete  dans  l'impossibilite  de  s'en  procurer  de- 
puis lors.  Le  prix  de  ces  articles  etait  prohibitif  et 
les  moyens  de  transport  manquaient.  Les  prix  ac- 
tuels permettent  de  les  acheter  avec  profit  car  ils 
sont  a  peine  plus  chers  que  les  memes  qualites  de 
soies  japonaises. 


LA  LAINE 


La  laine  canadienne  se  vend  a  un  prix  moyen  de 
65  cents  la  verge.  —  Les  filatures  canadiennes 
en  retard  pour  leurs  commandes. 


Le  produit  de  la  tonte  canadienne  est  rassem- 
blee  au  fur  et  a  mesure  par  la  "Cooperative  Wool 
Growers'  Association"  et  place  sur  le  marche.  La 
tonte  de  cette  annee  va  atteindre  de  15  a  18  mil- 
lions de  livres.  II  n'y  a  environ  que  20  pour  cent 
de  cette  quantite  qui  sont  utilises  au  Canada  et  le 
restant  est  ecoule  pour  la  plus  grande  partie  sur  les 
marches  americains.  Les  prix  varient  de  43  a  75 
cents  suivant  la  qualite,  mais  le  prix  moyen  est 
d'environ  65  cents  la  livre.  Le  marche  est  actuel- 
lement tres  ferme  pour  toutes  les  laines  fines.  La 
demande  est  absolument  anormale  et  les  stocks  de 
laines  fines  sont  presque  totalement  epuises.  Le 
marche  est  aussi  tres  actif  pour  les  laines  moyen- 
nes,  mais  les  grosses  laines  sont  lourdes.  La  plu- 
part  des  manufacturiers  canadiens  travaillent  a 
leur  plein  rendement,  et  ils  ont  plus  de  comman- 
des  qu'ils   ne   peuvent   en  remplir      pour  quelque 
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temps  encore.  De  fait  on  refuse  meme  des  com- 
mandes.  Un  negociant  de  gros  a  essaye  derniere- 
ment  de  placer  un  ordre  de  six  cents  verges  de  ser- 
ge bleue  et  il  n'a  pu  reussir.  La  situation  en  An- 
gleterre  a  ete  grandement  entravee  par  les  difficul- 
tes ouvrieres  et  par  le  manque  de  facilites  de  trans- 
port. II  y  a  des  laines  de  toutes  sortes  qui  atten- 
dent  en  Australie  et  en  Nouvelle  Zelande  de  pou- 
voir  etre  expedites  mais  qu'on  ne  peut  utiliser  par 
suite  du  manque  de  tonnage.  Puis  les  ouvriers  de 
filature  n'ont  pas  travaille  la  moitie  du  temps  et 
beaucoup  d'hommes  qui  y  etaient  employes  avant 
la  guerre  ne  sont  pas  encore  retournes  a  leur  me- 
tier. Par  suite  la  production  est  tres  reduite  et  les 
acheteurs  qui  ont  ete  recemment  en  Europe  decla- 
rent  qu'il  se  passera  au  moins  deux  ans  avant  de 
pouvoir  obtenir  un  approvisionnement  normal.  lis 
sont  d'ailleurs  d'avis  qu'on  ne  reverra  plus  les  bas 
prix  d'autrefois.  Dans  les  conditions  actuelles  il 
ne  peut  y  avoir  de  baisse  et  les  cours  des  laines  sont 
de  3  a  5  fois  plus  eleves  qu'avant  la  guerre.  II  y  a 
de  grandes  difficultes  a  se  procurer  les  matieres 
premieres.  Les  centres  Europeens  font  de  grandes 
demandes  de  laines  de  toutes  sortes  et  les  ache- 
teurs meme  sur  le  marche  local  sont  tous  prets  a 
prendre  n'importe  quel  article  qu'ils  peuvent  se 
procurer.  Les  marchandises  sont  cependant  repar- 
Ities  entre  les  acheteurs  sur  la  base  d'une  distribu- 
tion egale,  et  il  n'est  pas  possible  d'acheter  tant 
jqu'on  veut  d'un  article.  L'opinion  generate  des 
Scommercants  canadiens  est  que  les  prix  seront  en- 
core plus  eleves  au  printemps  prochain  et  que  le 
retrait  de  la  surtaxe  de  5%  sur  les  articles  venant 
d'Europe  ne  contribuera  nullement  a  reduire  les 
prix.  Les  marchands  qui  ont  achete  de  bonne  heu- 
re  peuvent  s'estimer  heureux,  car  la  rarete  des  ma- 
tieres premieres  ne  semble  pas  devoir  cesser.  II  est 
tres  difficile  d'acheter  en  Europe  des  tweeds  ecos- 
bais  et  leur  prix  variera  ici  entre  $6.00  et  $8.00  la 
(verge.  Les  Worsteds,  aussi,  qui  sont  de  bonne  ven- 
jte  dans  ce  pays,  vaudront  de  $7.50  a  $10.50  la  ver- 


LE    COTON 

.es  acheteurs  trouvent  une  rarete  de  marchandi- 
ses dans  les  maisons  de  New  York  et  les  arti- 
cles pour  le  printemps  prochain  subissent  deja 
de  notables  augmnetations. 


Le  marche  du  coton  continu  a  etre  tres  ferme  et 
as  acheteurs  eprouvent  d'excessives  difficultes  a 
.cheter  des  marchandises  autrement  qu'a  des  prix 
res  eleves.  Un  acheteur  d'une  de  nos  grandes  mai- 
ons  de  gros  a  ete  recemment  deux  fois  a  New-York 
[lans  le  but  d'acheter  des  cotons,  il  a  eu  beaucoup 
e  difficultes  pour  acheter  et  les  prix  etaient  beau- 
oup  plus  eleves  que  l'annee  derniere.  A  sa  pre- 
liere  visite  il  achetait  des  articles  lavables  pour  le 


printemps  prochain.  Les  lignes  regulieres  ne  pre- 
sentaient  pas  d'augmentation  notable,  mais  tous  les 
articles  de  fantaisie  etaient  bien  au-dessus  des 
cours  de  l'an  dernier.  Les  voiles  imprimes  de  fan- 
taisie ont  augmente  d'environ  30  pour  cent  sur  les 
prix  de  l'an  dernier.  Les  articles  imprimes  de 
fantaisie  sont  en  grande  demande.  L'ecart  enor- 
me  dans  l'ascension  des  prix  est  du  a  cette  immense 
demande  et  aussi  a  l'augmentation  des  salaires. 
Trois  semaines  apres  notre  voyageur  retournait  a 
New  York  ou  il  visitait  les  memes  maisons.  II 
trouva  alors  que  les  prix  avaient  fait  un  nouveau 
bond  variant  de  2y2  a  10  cents  par  verge  suivant  la 
qualite  de  la  marchandise.  Cette  nouvelle  aug- 
mentation se  montait  a  environ  15  pour  cent.  Ces 
augmentations  extraordinaires  ont  ete  mises  sur  le 
compte  du  fait  qu'il  y  a  eu  tant  d'acheteurs  sur  le 
marche  en  juillet  que  tout  l'approvisionnement  fait 
pour  le  printemps  a  ete  pratiquement  vendu  et  que 
les  fabricants  ont  du  s'adresser  au  marche  pour 
obtenir  de  nouvelles  marchandises  en  coton  gris 
(coton  non  fini)  et  qu'ils  ont  base  leurs  augmenta- 
tions juste  sur  ce  qu'ils  ont  eu  eux-memes  a  payer 
pour  ces  articles.  Les  acheteurs  qui  ont  eu  la 
bonne  fortune  d'acheter  de  bonne  heure  auront  un 
gros  avantage  sur  les  acheteurs  qui  viennent  main- 
tenant  sur  le  marche.  II  semble  qu'il  n'y  ait  pas 
de  limite  dans  l'ascension  des  prix.  Meme  les  ar- 
ticles courants  unis  ont  augmente  dans  ces  trois 
semaines  qui  ont  separe  les  deux  voyages  de  notre 
acheteur  precite. 

A  sa  derniere  visite  a  New  York  il  allait  pour 
acheter  des  serviettes  et  autres  articles  de  ce  gen- 
re. II  trouva  le  marche  de  ces  articles  excessive- 
ment  eleve.  Les  prix  demandes  par  les  fabricants 
pour  livraison  future  etaient  telhement  eleves  qu'il 
a  achete  a  peine  une  douzaine  de  serviettes.  Ce- 
pendant il  fut  capable  d'acheter  une  bonne  quantite 
de  marchnadises  a  des  commissionnaires  avec  un 
rabais  de  20  a  25%  sur  les  prix  de  fabrique.  On 
rapporte  que  les  fabricants  ont  des  ordres  jusqu'en 
janvier  prochain  et  ne  sont  nullement  empresses  de 
coter  pour  livraison  plus  tardive  .  Un  coup  d'oeil 
dans  les  magasins  de  "Jobbers"  fait  constater  que 
les  stocks  de  marchandises  courantes  sont  minimes 
On  parle  de  grosses  affaires  de  tous  cotes  et  on 
predit  une  rarete  de  marchandises  pour  les  pro- 
chains  mois. 

Les  filatures  canadiennes  ont  eu  a  faire  face 
a  des  greves  et  a  des  difficultes  ouvrieres  de  nature 
plus  ou  moins  serieuse  et  tout  ceci  a  eu  une  ten- 
dance a  affermir  le  marche.  Les  filatures  cana- 
diennes ne  sont  nullement  disposees  actuellement 
a  accepter  des  commandes  car  elles  ont  deja  plus 
qu'assez  pour  occuper  leurs  usines  pendant  quel- 
ques  mois  encore.  Tout  semble  indiquer  un  re- 
tour  aux  prix  de  guerre:  il  y  a  deja  eu  deux  augmen- 
tations de  10%  depuis  avril  et  les  achats  se  feront 
a  l'avenir  a  des  prix  encore  plus  eleves. 
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LES  TOILES  VOILES. 


Compares  avec  ceux  de  1917,  les  prix  des  differen- 
tes  lignes  ont  pratiquement  double.  . 


La  difficulte  pour  se  procurer  de  la  toile  aug- 
mente  de  jour  en  jour.  On  nous  annonce  d'Europe 
que  les  approvisionnements  sont  tres  difficiles  a 
obtenir  et  qu'il  n'y  a  que  peu  d'espoir  que  le  marche 
s'ameliore  sous  peu.  On  apprend  de  Belfast  que  le 
lin  est  excessivement  difficile  a  avoir  les  machines 
sont  clieres  et  la  main-d'oeuvre  a  augmente  de  50%. 
Heureusement  que  quelques  fabricants  de  toiles 
avaient  en  mains  quelques  bons  stocks,  autrement 
ils  n'auraient  pas  ete  capables  de  repondre  aux  de- 
mandes  comme  ils  Font  fait.  La  fabrication  ac- 
tuelle  est  tres  reduite  et  Ton  ne  s'entend  pas  a  une 
prochaine  amelioration.  Le  marche  n'a  rien  de 
certain. 

On  ne  s'entend  a  aucune  reduction  dans  les 
prix.  En  fait  la  tendance  semble  au  contraire  etre 
toute  opposee.  La  comparaison  de  quelques  prix 
avec  ceux  de  1917  est  interessante.  Les  serviettes 
de  table  qui  etaient  cotees  en  fabrique  en  avril  de 
1'annee  derniere  a  15  s.  8  d.  la  douzaine  valent  main- 
tenant  33s.  8d.  Les  nappes  de  8  par  10  qui  se  ven- 
daient  alors  15s.  3d.  valent  maintenant  32s.  Id. 
Les  toiles  brodees  unies  de  36  pouces  de  large  ont 
plus  que  double,  et  sont  maintenant  cotees  a  56y2d. 
Les  serviettes  unies,  ourlees  a  jour  de  22  par  38 
pouces  qui  valaient  18s.  en  1917  sont  offertes  main- 
tenant  a  38s.  6d.  Ces  augmentations  ont  eu  lieu 
depuis  ces  deux  dernieres  annees  et  ne  tiennent  pas 
ccmpte  de  la  hausse  des  deux  premieres  annees  de 
la  guerre,  de  sorte  qu'il  est  evident  que  la  compa- 
raison avec  les  prix  d'avant  guerre  montreraient 
que  ces  prix  ont  plus  que  triple. 

Un  gros  importateur  de  toiles  nous  disait  der- 
nierement  qu'il  ne  considerait  pas  que  l'attribution 
au  Canada  de  deux  millions  de  verges  de  la  toile  a 
aeroplane  achetee  recemment  en  Angleterre,  puisse 
avoir  quelque  effet  sur  le  marche  d'ici.  II  n'y  a 
que  tres  peu  d'usages  auxquels  on  puisse  destiner 
cet  article.  C'est  ordinairement  une  toile  tres 
grossiere  et  presque  toujours  de  couleur  brune. 
Elle  pourrait  etre  demandee  pour  les  costumes  de 
dames,  mais  il  ne  pense  pas  que  la  couleur  soit 
assez  claire  pour  etre  populaire.  Pour  ce  qui  est 
de  la  blanchir,  notre  importateur  ne  croit  pas  qu'il 
soit  possible  de  le  faire  dans  ce  pays,  d'autres  ache- 
teurs  sont  d'ailleurs  du  meme  avis. 


UN  NOUVEAU  SAC  A  MAIN. 


On  trouve  une  nouveaute  en  fait  de  sac  a  main 
sur  le  marche  anglais.  On  l'appel  le  "Dorebag"  et  il 
est  brevete.  II  comprend  reellement  3  sacs  en  un 
seul.  Le  "Dorebag"  est  une  combinaison  du  sac  a 
magasiner  et  du  sac  Dorothee,  et  par  une  simple 
manipulation  on  peut  le  convertir  en  l'un  c!e  ces 
trois  modeles. 


II  n'y  a  rien  de  bien  extraordinaire  dans  lei 
voiles  depuis  le  mois  dernier.  II  est  encore  un  peu 
tot  pour  sortir  un  assortment  complet  d'articles 
d'automne.  Comme  pour  les  dentelles,  les  livraisons 
sont  lentes.  Le  filet  hexagonal  est  le  plus  en  vogue 
dans  toutes  sortes  de  dessins  et  de  styles.  Les  voi- 
les bleu  marine  sont  tres  rares. 

Les  modistes  exposent  un  grand  nombre  d^ 
modeles  d'automne  qui  sont  tous  bases  sur  le  grand 
voile  drape  ou  le  voile  echarpe.  Une  des  dernieres 
productions  de  New- York  a  une  partie  ronde  au 
centre  en  filet  hexagonal  avec  broderie  a  dessins  en 
volutes,  inseree  dans  un  vaste  carre  de  chiffon,  de 
sorte  que  le  filet  recouvre  la  figure  et  le  chapeau  et 
que  le  chiffon  s'enroule  autour  du  cou  et  des  epau- 
les.  II  y  a  encore  quelques  nouveautes  de  ce  genre 
mais  les  plus  anciens  styles  sont  toujours  ceux  qui 
se  vendent  le  mieux. 


DENTELLES 

Comme  on  l'avait  prevu  les  dentelles  metalli- 
ques  et  les  broderies  de  metal  sur  tulle  de  soie  sont 
particulierement  en  faveur  pour  les  robes  de  soiree. 
On  rencontre  quelques  riches  dessins  en  or,  en  ar- 
gent et  en  combinaisons  de  couleurs  artistiques, 
toutes  en  differentes  largeurs.  Ce  sont  des  articles 
francais  bien  que  les  Etats-Unis  en  fabriquent  ega- 
lement  et  que  le  Canada  ait  aussi  commence  a  en 
produire.  De  l'avis  general  seules  les  articles  im- 
ported de  bonne  qualite  peuvent  etre  garantis  com- 
me ne  ternissant  pas.  Les  acheteurs  feront  bien 
de  tenir  compte  de  cette  question  pour  leur  propre 
approvisionnement. 

Les  tulles  de  coton  et  de  soie  se  vendent  aussi 
excessivement  bien  pour  la  toilette  de  soiree,  tout 
comme  tous  genres  de  Chantilly  guipures,  Valen- 
ciennes et  filet.  Etant  donne  la  vogue  actuelle  de  la 
lingerie  de  soie,  il  est  surprenant  de  voir  que  la  bro- 
derie se  vend  egalement  tres  bien  en  ce  moment. 
On  en  achete  de  grosses  quantites  par  tout  le  Do- 
minion. 

Les  livraisons  ne  sont  pas  tres  rapides  et  les 
prix  sont  tres  eleves.  Une  maison  de  gros  nous  di- 
sait dernierement  qu'elle  n'avait  pas  encore  recu 
ses  marchandises  pour  1'automne  et  qu'elle  ne  les 
attendait  pas  avant  un  mois  au  moins.  Elle  n'a  jus- 
te en  mains  que  les  echantillons  qu'elle  a  comman- 
des. 


LES  MOUCHOIRS 


Les  prix  sont  toujours  eleves  et  ne  semblent 
pas  devoir  s'ameliorer  de  sitot.  L'Irlande  est  obli- 
gee de  compter  beaucoup  sur  le  lin  produit  dans  les 
autres  pays  du  Continent. 

La  rarete  du  lin  dans  ces  dernieres     annees, 
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ajoutee  aux  conditions  de  la  main  d'oeuvre,  rend 
impossible  la  prevision  d'une  baisse  de  prix. 

Les  mouchoirs  de  fantaisie  que  nous  recevons 
sont  surtout  en  linon,  tandis  que  les  mouchoirs  unis 
sont  plutot  en  toile.  Les  couleurs  seront  encore  en 
faveur  pour  la  saison  des  fetes,  tout  comme  1'annee 
derniere  et  plus  que  jamais  les  cartons  comprennent 
une  grande  variete  de  dessins  unis  ou  artistiques. 

A  Londres  les  femmes  portent,  dit-on  des  mou- 
choirs du  meme  tissu  que  leurs  robes,  en  Georgette, 
erepe  de  Chine  ou  voile.  Chez  la  femme  chic,  le 
petit  carre  grotesque  couvert  de  dessins  futuristes 
et  d'animaux  semble  avoir  ete  remplace  par  le  mou- 
ehoir  de  la  plus  pure  elegance. 


CORSETS  ET  BRASSIERES 


La  recente  exposition  de  corsets  de  New  York 
montre  que  les  brocarts  et  les  broches  restent  les 
tissus  les  plus  employes  par  les  corsetieres,  car  dans 
une  collection  d'une  douzaine  environ  de  corsets, 
il  n'y  en  avait  qu'un  ou  deux  en  satin  ou  en  coutil. 
Les  seules  couleurs  etaient  le  blanc  et  le  rose,  ce 
dernier  en  plus  grand  nombre,  surtout  dans  des 
teintes  pales. 

Le  corset  a  jupe  moyenne  est  le  plus  en  faveur 
avec  le  buste  court,  bien  qu'il  y  ait  un  nombre  ap- 
preciable de  modeles  assez  hauts  pour  renfermer  la 
)oitrine.  Cependant  la  majorite  laissent  le  buste 
jibre  et  sont  completes  par  un  bandeau  qui  s'ajuste 
)ar-dessus  le  corset. 

Parmi  les  soutient-gorge  exposes,  le  bandeau 
'tait  certainement  le  plus  repandu,  avec  quelques 
mdeles  du  genre  "bust  girdle"  et  a  peine  une  ou 
leux  brassieres. 

La  encore  la  couleur  chair  etait  predominante 
!ans  un  grand  nombre  de  bandeaux  en  coton  uni 
•u  en  tissu  de  soie  et  dans  d'autres  en  satin  garnis 
|e  bandes  de  dentelle,  torchon  ou  filet.  On  trouvait 
;es  volants  de  broderies  dans  quelques  modeles. 


CANTS. 

Le  commerce  de  luxe  s'interesse  surtout  aux 
;ouveautes  dans  les  gants  de  chevreau  a  8  et  10 
teutons.  lis  se  portent  meme  avec  les  manches 
nigues  recouvrant  l'avant-bras,  et  souvent  meme 
manche  est  relevee.  Naturellement  ces  gants 
>nt  tres  chers. 

Comme  les  gants  de  peau  font  presque  enta- 
ilment defaut  sur  le  marche,  les  fabricants  de  gants 
'  coton,  de  soie  et  d'autres  tissus  en  profitent  pour 
^ire  ressortir  l'avantage  de  porter  des  gants  qui  se 
I'vent  aisement  et  sechent  rapidement.  Ces  fabri- 
•  nts  s'occupent  aussi  tres  activement  de  nouvelles 
jnes  pour  l'automne  et  l'hiver.  lis  presentent  le 
l.nt  "Chamoisette"  finement  tricote  et  d'autres  tis- 
«  s  genre  Suede,  des  pesanteurs  doubles,  des  soies 


epaisses  avec  renforcements  et^rattrayantes  cou- 
leurs en  harmonie  avec  les  costumes  d'automne.  Ce 
ne  sont  pas  la  a  proprement  parler  des  nouveautes. 

Pour  la  tenue  demi-habillee  et  meme  pour  la 
tenue  de  soiree  les  gants  de  soie  et  meme  pour  la 
de  teinte  pastel  sont  de  plus  en  plus  en  faveur 

Les  fabricants  sont  completement  deroutes  en 
ce  qui  concerne  les  prix  qui  auront  cours  pour  le 
priniemps  1920.  Les  fluctuations  du  coton  sont  si 
prononcees  que  la  question  demande  consideration 
et  la  lipte  des  prix  pour  le  printemps  ne  sortira  pro- 
bablement  que  tres  tard.  II  n'est  pas  probable  que 
les  articles  de  printemps  soient  offerts  en  Canada 
avant  octobre. 


RUBANS. 


Depuis  de  longues  annees  les  fabricants  de  ru- 
bans  n'ont  pas  ete  aussi  occupes  qu'ils  le  sont  au- 
jourd'hui.  lis  font  marcher  tous  l?s  metiers  pour 
lesouels  ils  per.vent  trouver  un  ouvrier  et  ils  era- 
ploient  actuellement  a  ce  travail  plus  d'hommes 
que  de  femmes. 

Pit  suite  du  manque  d'ouvriers  exprrinumtes, 
la  production  a  ete"  reduite  a  environ  70%  de  la  nor- 
male.  La  reduction  des  heures  de  travail,  ainsi  que 
I'augmontation  d^s  demandes  de  tous  cotes  ont  crec 
uue  f  tuation  san?  precedent.  Les  faricants  se  cle- 
mandent  comment  ils  pourront  remplir  les  ordres 
qu'ils  ont  en  main,  sans  parler  des  ordres  a,  venir. 

Les  prix  montent  enormement 

Le"  fabricants  disent  que  les  pnz  vont  augmen- 
<or  legerement.  D'un  autre  cote  la  qualite  est,  dit- 
on,  bier  sui)erieure  a  celle  des  autres  annees  et  on 
re  recoit  que  peu  de  plaintes  des  ouvriers. 

On  depense  plus  d'argent  que  jamais  pour  !a  fa- 
brication du  ruban,  dans  beaucoup  de  cas  1?  cout  de 
la  main  d'oeuvre  seul  a  augmente  de  plus  de  100%. 
Quelques  fabricants,  en  raison  de  l'augmentation 
des  frais  de  fabrication  pendant  ces  derniers  mois, 
ont  demande  a  leurs  clients  de  payer  de  15  a  20% 
ue  plus  pour  les  ordres  qui  sont  actuellement  en 
mains.  Quelques  acheteurs,  craignant  de  manquer 
bient -Y  de  marchandises,  ont  consenti  a  payer  cette 
riiigmpntation  et  prennent  tout  ce  qu'ils  peuvent 
Fe  procurer,  tandis  que  d'autres  ont  refuse  de  faire 
droit  a  cette  demande. 


UN  COSTUME  DE  VELOURS  NOIR 


Un  nouveau  costume  remarquable  en  velours 
noir  a  les  manches  courtes  couvrant  juste  les  epau- 
les,  l'encolure  en  V,  Ja  jupe  de  satin  blanc  recou- 
verte  d"une  frange  de  ruban  de  velours  noir  tom- 
bant  d'un  emplacement.  II  y  a  une  cape  en  velours 
noir,  longue  en  arriere,  et  s'arretant  au  genou  par 
devant,  doublee  en  satin  blanc. 
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LE  BURLAP. 


En  raison  de  la  situation  inusitee  du  marche, 
les  marchands  de  burlaps  de  New  York  ont  gran- 
dement  change  leurs  prix  le  28  juillet.  Les  8  on- 
ces  "40s."  etaient  cotes  a  14  et  14y2  cents  tandis 
que  l'article  de  10  y2  onces  de  la  meme  largeur  va- 
lait  16  cents.  Cette  animation  semble  etre  due  en 
grande  partie  au  prix  eleve  du  jute  qui  est  cote  a 
Londres  au  prix  de  63  livres  sterling  la  tonne.  Le 
marche  de  Calcutta  est  devenu  fou,  dit-on,  cela 
est  vrai  pour  Dundee.  A  l'heure  actuelle  le  prix  de 
ces  articles  n'est  qu'a  y2  penny  en-dessous  du  prix 
maximum  du  tarif  de  guerre  etabli  par  le  gouverne- 
ment  britannique.  Ce  prix.  etait  de  9]  i  pence  par 
verge  pour  marchandises  de  10y2  onces,  40  pouces 
tandis  que  le  prix  courant  actuel  est  de  8%  pence. 
Le  prix  le  plus  bas  atteint  par  ces  articles  apres  la 
signature  de  1'armistice  a  ete  614  pence. 


dit  qu'au  point  de  vue  scientifique,  cette  coopera- 
tion a  eu  les  meilleurs  resultats.  Le  Prof.  Barker 
nous  fait  savoir  egalement  que  les  relations  entre  les 
patrons  et  les  employes  sont  tres  tendues  en  ce 
moment  en  Angleterre,  et  que  c'est  probablement 
le  probleme  le  plus  difficile  a  resoudre.  Cependant, 
l'avenir  industriel  du  pays  depend  en  grande  partie 
de  la  bonne  entente  entre  le  Travail  et  le  Capital, 
et  il  est  a  esperer  que  de  part  et  d'autre,  Ton  saurs 
trouver  une  base  d'entente  equitable. 


STORES  POUR  FENETRES. 


Le  prix  a  baisse  de  75  cents  par  douzaine. 


Les  prix  des  stores  pour  fenetres  a  baisse  de 
75  cents  par  douzaine.  Voici  quelques-uns  des  nou- 
veaux  prix  : 

Unis,  3  pieds  par  6  pieds,  Dominion,  $8.60,  re- 
gal $10.95;  dado  3  pieds  par  6  pieds,  $9.75;  Domi- 
nion $12.10;  regal  No  55  frange  $9.75. 

Voici  maintenant  les  prix  pour  les  articles  de 
3  pieds  par  6  pieds,  pour  les  qualites  Dominion  et 
Regal  respectivement  : 

No  856  avec  franges  $11.20  et  $13.50. 

No  17  avec  frange  et  insertion,  $14.05  et  $16.40 

Dentelle  $11.20  et  $13.50. 

Insertion  $11.45  et  $13.80. 

Dentelle  et  insertion  -$14.05  et  $16.40. 

No  550,  dentelle  festonnee,  $14.35  et  $16.70. 


LE  PROFESSEUR  A.  F.  BARKER 


Le  Prof.  A. P.  Barker,  le  chef  du  Departement 
des  Industries  Textiles  de  FUniversite  de  Leeds,  en 
Augleterre,  est  a  Montreal  depuis  quelques  jours. 
II  se  propose  de  visiter  les  differentes  parties  du  Ca- 
nada et  des  Etats-Unis  et  de  se  .rendre  compte  de 
l'importance  de  l'industrie  ,  textile  canadienne  et 
americaine.  Le  Prof.  Barker  nous  dlt  qu'en  Angle- 
terre, les  producteurs  de  laine  se  tiennent  en  rela- 
tions immediates  avec  les  manufacturiers,  etudient 
leurs  besoins  et  tachent  de  produire  une  qualite  de 
laine    telle    que    requise  par  les  manuacturiers.     II 


NOUVEAUX  BROCHES 


On  expose  de  nouvelles  lignes  ponr  Tacutomne 
Lf.«  couleurs  sont  plutot  claires  et  comprennent  di- 
verses  teintes  de  rose,  lavande,  bleu,  pale  et  fonce, 
tan  et  brim.    Le  reindeer  est  une  des  teintes  le  plus 
en  demande. 

Beaucoup  de  nouveaux  dessins  comportent  des 
brocarts  de  metal  qui  dans  certaines  largeurs  con- 
tent $2.50  la  verge.  II  s'ensuit  naturellement  que  ces 
rubans  ne  peuvent  pas  se  vendre  a  moins  de  $10  a 
$25.00  la  verge.  On  les  emploie  pour  les  ceintures, 
les  sacs  de  fantaisie,  les  petits  gilets  et  les  garnitu- 
res pour  robes  de  soiree.  lis  sont  tres  jolis  dans  les 
teintes  de  bleu  avec  argent,  rose  avec  argent  ou 
1'une  ou  l'autre  de  ces  couleurs  avec  or. 

Les  rubans  de  lingerie  se  vendent  bien  comme 
;>,»•  le  passe.  La  grande  vogue  de  la  lingerie  de  soie 
explique  en  partie  les  ordres  importants  qui  sont 
recus. 

Les  largeurs  qui  conviennent  a  la  mode,  en 
couleurs  foncees  telles  que  marine,  brun  et  vert,  se 
fr  it  en  satin  et  en  fantaisie.  Les  rubans  de  taffe- 
tas avec  bord  de  fantaisie  se  vendent  bien.  Les 
largeurs  varient  de  5  a  7  pouces.  On  rencontre  assez 
de  violet,  quoique  cependant  pas  encore  autant  que 
1'  He  dernier.  On  s'attend  a  ce  que  le  noir  se  vei.de 
tj>5  bien  pour  cet  automne. 

Pour  la  garniture  des  robes  on  fait  un  ruban 
special  qui  comprend  un  fil  que  l'on  peut  tirer  pour 
froncer  le  ruban  sur  des  robes  d'automne.    Ce  ru- 
ban se  fait  dans  des  couleurs  tendres,  et  se  vend 
tres  bien.    II  se  fait  aussi  un  nouveau  dessin  qu'o: 
pent  appeler  un  nouveau  dessin  "bloc".    II  est  fait 
do  "blocs"  de  lignes  tres  fines  sur  fond  clair,  sou- 
vent  blanc.  avec  lignes  noire  ou  de  couleur  s'entre- 
ccupant  avec  un  bord  de  satin  au  ruban.   La  large 
peut  varier,  mais  il  est  ordinairement  large  et  peut 
etre  employe  pour  les  chapeaux,  ceintures,  etc . . . 
A  tout  bien  considerer  le  commerce  des  rubai 
promet  d'etre  important  pour  l'automne.    L'attni 
dc?  nouvelles  lignes  et  Famelioration  de  la  qualit* 
meme  avec  l'augmentation  des  prix,  assureront  un? 
\f-nte  active  des  rubans. 
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PARAPLUIES 

II  y  a  un  immense  assortiment  de  formes  de 
manches  dans  les  nouveaux  modeles  de  parapluies 
et  ombrelles  pour  l'automne.  II  y  a  quelques  sai- 
sons  on  a  lance  avec  succes  les  anneaux  et  les  gan- 
ses.  Depuis  lors  les  formes  et  les  nouveautes  se  sont 
jmultipliees  a  l'infini.  Cette  saison,  les  anneaux  se 
ont  carres,  ovales,  triangulaires  ou  en  forme  d'e- 
;rier. 

La  "bakelite"  se  fait  egalement  dans  des  teintes 
louvelles  imitant  la  nacre,  l'ecaille,  1'ambre,  le  jade, 
ebene,  le  marbre,  le  rubis  ou  l'onyx.  En  fait,  il 
beut  etre  transparent  ou  opaque,  de  toute  couleur  et 
>n  trouve  merae  une  nouvelle  teinte  d'ambre  lai- 
eux.  Cette  annee  on  le  combine  avec  l'argent  et 
or  clans  de  tres  jolis  effets. 

Pour  la  premiere  fois  quelques  genres  de  man- 
hes  pour  parapluies  d'Hommes  ont  des  garnitures 
n  bakelite.  Ce  sont  surtout  des  effets  moires  et 
larbres  pour  aller  avec  le  bois  du  manche,  mais 
ms  sont  d'un  fini  uni  evoquant  la  qualite  et  la  di- 
lute. 

Les  poignees  en  or  et  en  argent  de  10  pouces 
pit  toujours  en  grande  demande.  La  raison  de 
bmploj  de  la  bakelite  dans  les  articles  de  prix  eleve, 
Jest  que  les  Etats-Unis  imposent  une  taxe  de  luxe 
|ir  les  poignes  en  metal  qui  sont  considerees  com- 
!  e  "Bijouterie"  tandis  que  les  poignees  en  compo- 
tion  echappent  a  cette  taxe. 

II  y  a  une  vogue  pour  le  recouvrage  en  soie  de 
mleur  pour  cet  automne,  due  en  partie  a  la  mode 
;s  manches  de  couleurs.  Le  bleu  marine,  le  vert 
deux  tons,  le  violet,  le  taupe,  le  brum  et  le  grenat 
vendent  tous  en  quantite  considerable  quoique 
3  deux  derniers  soient  moins  demandes  que  les  au- 
Les  soies  caoutchoutees  sont  tres  rares  en 
ison  de  la  demande  toujours  croissante  et  par 
ite  du  cout  eleve  de  l'impermeabilisation.  Etant 
nne  la  hausse  des  soies,  le  cout  des  tissus  pour 
rapluies  sera  d'environ  10  a  15%  plus  eleve  que 
nnee  derniere,  tandis  que  les  manches  restent  au 
ime  prix. 

On  vient  de  sortir  ce  mois-ci  a  New  York  une 
uveaute  d'un  genre  tout  a  fait  special,  qui  doit 
e  assortie  avec  un  chapeau  et  un  sac  du  meme 
ire.  L'ombrelle  est  de  teinte  claire  au  centre 
a  une  large  bordure  sombre  avec  de  jolis  motifs 
fleur  et  de  toit  parsemes  de  personnages  et  d'a- 
laux.    L'ombrelle  se  vend  au  detail  $35.00. 


On  trouve  beaucoup  de  nouvelles  formes  dans 
les  sacs  en  tissus.  II  y  en  a  en  broches  d'Orient  qui 
sont  quelque  fois  finis  comme  une  lanterne  chinoise 
avec  un  cadre  circulaire  recouvert  de  velours  noir 
en  haut  et  en  bas. 


ARTICLES    DE    COU. 


Les  cols  hauts,  les  fichus,  les  "Berthas"  et  les  petits 
gilets  sont  les  articles  en  vogue. 


LES  SACS  DE   VELOURS  REVIENNENT 
A  LA  MODE. 


Les  sacs  en  velours  chiffon  avec  glands  de  soie 

I  ont  de  nouveau  pour  l'automne.   lis  sont  doubles 

affetas  clair  et  garnis  d'un  porte-monnaie  (atta- 

avec  une  cordeliere  de  soie)  d'un  miroir,  d'une 


•oppette  a  poudre,  d'un  carnet  de  notes  et  d'une 
*3teille  a  Parfum.  Les  couleurs  sont:  marine,  tau- 
■brun,  noir,  prune  et  vert. 


Maintenant  que  la  saison  bat  son  plein,  la 
clientele  montre  une  fois  de  plus  sa  preference  pour 
le  tout  blanc  ou  l'ivoire  pour  les  articles  de  cou. 
Cette  tendance  se  manifeste  specialement  dans  les 
ruches  que  l'on  choisit.  Des  le  milieu  de  juillet  les 
acheteurs  parlaient  de  ruches  blanches  en  organ- 
die, tulle,  Georgette  et  Ninon,  alors  que  le  public  se 
lancait  encore  sur  les  articles  de  couleur.  Outre  le 
ruche  blanc,  les  petits  gilets  blancs  avec  une  profu- 
sion de  tulle  et  de  dentelle  sont  tres  en  vogue. 

Les  fabricants  d'articles  de  cou  ont  fait  une 
grande  variete  de  large  bandes  de  tulle  et  d'organdi 
avec  des  petits  plis  fins  et  beaucoup  de  dentelle.  Ces 
bandes  sont  assez  larges  pour  servir  de  petits  gilets 
ou  encore  des  bandes  plus  etroites  peuvent  se  cou- 
dre  ensemble  pour  le  meme  objet.  Les  genres  fichu 
avec  petite  ruche  se  vendent  bien  egalemnt. 

De  ces  bandes  et  de  ces  ruches  aux  dentelles 
pour  camisoles  il  ny  a  qu'un  pas.  Aussi  trouve-t- 
on  au  comptoir  d'articles  de  cou  des  suggestions 
pour  de  coquettes  camisoles  dans  les  tulles  large- 
ment  garnis,  les  dentelles  froncees  et  des  Georget- 
tes a  pois. 

Pour  rautomne,  il  est  tout  naturel  qu'apres  une 
saison  de  petits  gilets  et  de  dentelle,  nous  ayons  le 
col  droit  avec  de  grands  jabots  de  dentelles.  *  D'ail- 
leurs  on  voit  des  jabots  de  longueur  excessive  des- 
tin<§s  a  etre  attaches  a  la  ceinture  comme  l'etaient 
les  gilets.  On  rencontre  aussi  des  effets  de  cascade 
et  les  plus  anciens  styles  de  jabots. 

La  vogue  des  Berthas  augmente,  quoique  ce 
ne  soit  pas  la  un  genre  d'article  de  cou  que  la  fern-  ' 
me  vraiment  chic  ou  celle  qui  a  une  preference  pour 
le  "tailleur"  accepte  avec  enthousiasme.  Ces  Ber- 
thas sont  faites  d'exquises  dentelles  larges  ou  de 
tulle  ou  encore  de  Georgette.  Quelques-unes  sont 
fendues  sur  l'epaule,  ce  qui  supprime  l'idee  de 
"cape"  et  ce  qui  est  peut-etre  le  genre  le  moins  ap- 
piouve  crdinairement.  D'autres  modeles  sont  ter- 
nnnes  autour  de  l'encolure  par  une  bande  molle  de 
velours  noir. 

On  voit  quelques  jolies  manchettes  qui  sont  as- 
sorties  avec  les  devants  et  les  cols  de  tulle  Elles 
sont  froncees  ou  arrangees  de  nombreuses  autres 
fagons. 

II  n'y  aura  pas  une  collection  complete  d'arti- 
cles de  cou  pour  l'automne  sur  le  rnarche  avant  la 
hn  d  aout.     On  se  demande  encore  ce  qui  sera  le 
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LES  ROBES  DE  JERSEY  SONT  TRES  AIMEES. 


Des  bruits  ont  couru  parmi  les  commercants 
que  le  jersey  perdait  de  sa  popularity  c'etait  sur- 
tout  la  l'opinion  des  acheteurs  qui  revenaient  de  vi- 
siter le  marche  de  New  York.  Cela  ne  semble  pas 
avoir  influence  le  Canada,  tout  au  moins  pour  la 
prochaine  saison.  Tous  les  fabricants  qui  ont  pu 
confectionner  des  echantillons  avant  la  greve  de 
leurs  ouvriers  exposent  des  robes  et  des  costumes 
en  jersey  dans  une  grande  variete  de  couleurs  et 
de  garnitures.  Les  teintes  les  plus  en  faveur  sont: 
Renne,  paon,  brun,  souris  et  chameau.  Les' robes 
sont  garnies  de  jersey  de  soie,  de  bandes  de  peluche 
taupe  et  nutria,  de  broderie  de  soie  et  metallique  et 
de  toutes  les  nouveautes  a  la  mode  de  la  saison.  Des 
commandes  ont  ete  prises,  mais  depuis  le  debut  de 
juillet  tous  les  voyageurs  sont  rentres  et  on  ne  peut 
dire  si  les  livraisons  repondront  aux  commandes 
prises. 

La  tricolette  se  fabrique  maintenant  en  Cana- 
da et  les  marchands  semblent  desireux  d'en  faire 
des  garnitures. 

Les  model,es  populaires  de  robes  d'automne 
comprennent  des  formes  blouses,  quelques-uns 
avec  effet  de  gilet,  genre  droit  avec  taille  longue, 
un  certain  nombre  avec  une  couple  de  fronces  cir- 
culates sur  les  cotes.  Ce  dernier  style  est  speciale- 
ment  bon. 

La  broderie  et  la  soutache  deviennent  de  plus 
en  plus  en  faveur  a  mesure  que  la  nouvelle  saison 
approche.  Quelques  jupes  sont  presque  couvertes 
de  rangs  droits  de  galon,  d'autres  de  jolis  dessins 
de  broderies.  Ceci  naturellement  pour  les  robes 
de  coupe  la  plus  simple. 

Les  prix  d'automne  sont  eleves  en  proportion 
de  l'augmentation  des  prix  de  fabrication.  Les  ro- 
bes de  drap  sans  trop  de  garniture  a  la  main  valent 
en  moyenne  en  fabrique  $30.00.  Le  galon  de  four- 
rure  et  la  broderie  augmentent  naturellement  le 
prix  d'une  facon  notable. 


marche  c'est  la  rarete  de  l'huile  de  lin.     II  est  pres- 
que impossible  d'en  obtenir. 

Les  cours  des  tapis  et  carpettes  sont  sans 
changement  mais  ils  sont  toujours  fermes  et  chers. 
La  tendance  est  encore  a  la  hausse,  car  il  y  a  une 
demande  extraordinaire  aussi  bien  ici  qu'en  Europe. 
Cela  augmente  la  difficulte  pour  placer  des  com- 
mandes chez  les  fabricants  anglais  qui  n'ont  au- 
cune  peine  a  placer  leurs  merchandises  de  l'autre 
cote  et  sont  par  consequent  bien  moins  empresses 
qu'autrefois  a  accepter  les  commandes  canadiennes. 


TAPIS  ET  CARPETTES 


Les  tapis  en  congoleum  ont  considerablement  aug- 
mente. Les  Wilton  et  les  Axminster  sont 
fermes. 


Le  fait  remarquable  sur  le  marche  des  tapis  et 
carpettes  et  autres  articles  pour  couvertures  de 
plancher  a  ete  l'augmentation  enorme  des  prix  des 
tapis  en  congoleum.  La  taille  de  9  x  12  qui  se  ven- 
dait  $11.00  vaut  maintenant  $12.00.  Les  autres 
grandeurs  ont  augmente  en  proportion.  Les 
stocks  sont  reduits  et  la  demande  est  grande.  La 
question  de  la  main-d'oeuvre  et  celle  de  l'augmen- 
tation des  salaires  ont  contribue  a  cette  hausse. 
Les  linoleums  ont  aussi  une  tendance  tres  ferme. 
Un  des  facteurs  qui  contribuent  a  la  fermet£  de  ce 


LES  ACHETEURS  ONT  EU  RECEMMENT  BEAU- 
COUP  DE  DIFFICULTES  A  TROUVER  A 
NEW  YORK   LES  APPROVISIONNE- 
MENTS  NECESSAIRES. 


Le  marche  est  presque  completement  depour- 
vu  dans  beaucoup  de  lignes.  Toutes  les  lignes  d'ar- 
tacles  courants  sont  difficiles  a  se  procurer  et  les 
fabricants  et  marchands  apportent  un  soin  tout 
particulier  a  leur  propre  clientele,  c'est-a-dire  aux 
clients  qui  leur  achetent  depuis  des  annees.  Meme 
pour  un  vieux  client  il  est  excessivement  difficile 
de  se  procurer  des  marchandises  et  il  est  absolu- 
ment  impossible  d'avoir  une  commande  entiere- 
ment  remplie. 

Les  boutons  de  nacre  ont  augmente  de  10% 
dans  ces  dernieres  semaines  et  les  boutons  d'ivoire 
ont  ete  tellement  demandes  cet  ete  qu'il  est  prati- 
quement  impossible  d'en  avoir.  Les  prix  sont  tres 
eleves.  Les  boutons  de  composition  les  rempla- 
cent  jusqu'a  un  certain  point.  Les  conditions  ou- 
vrieres  sont  en  grande  partie  cause  de  la  fermete 
du  marche.  Les  employes  demandent  des  salaires 
plus  eleves  et  les  fabricants  ne  savent  que  deman- 
der  pour  leur  marchandise  en  presence  de  la  situa- 
tion indefinie  de  la  main-d'oeuvre.  On  insiste  a 
dire  que  le  marchand  qui  a  besoin  d'articles  pour 
les  fetes  devrait  commander  des  maintenant. 

Les  articles  pour  Noel  ne  s'achetent  pas  d'ordi- 
naire  avant  septembre,  mais  beaucoup  de  maisons 
ont  deja  fait  leurs  achats,  craignant  que  le  mois 
prochain,  les  prix  n'augmentent  encore,  et  que  les 
marchandises  ne  diviennent  encore  plus  difficiles  a 
obtenir. 

Les  ornements  pour  cheveux  sont  en  grande 
demande  et  les  prix  sont  tres  fermes. 

L'elastique  de  coton  est  un  peu  meilleur  mar- 
che mais  l'elastique  de  soie  est  plus  cher.  La  qua- 
lite  des  elastiques  n'est  pas  aussi  bonne  qu'il  ya 
quelques  mois. 

L'augmentation  recente  de  la  laine  a  repriser 
se  maintient  et  les  stocks  sont  minimes.  Le  fil  est 
cote  un  peu  plus  bas  d'apres  un  avis  recent  de 
l'Agence  Centrale. 

Les  filets  a  cheveux  sont  tres  rares  et  les  ache- 
teurs americains  nous  ont  arrache  tout  l'approvi- 
sionnement  qu'ils  ont  pu  acheter  ici.  Les  livrai- 
sons sont  plutot  rares.  Les  filets  de  soie  sont  plus 
faciles  a  se  procurer. 
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LES    CHAPEAUX 


LE    CHAPEAU    A    GRAND    BORD    POUR 
L'AUTOMNE 


Les  berets  et  "Chin  Chins"  sont  encore  en  vogue  — 
Les  couleurs  claires  adoucissent  les  tons  de 
fourrures  et  les  brocarts  sont  riches  et  de  toute 
beaute. 


Le  mois  passe  n'a  servi  qu'a  confirmer  les  trois 
tendances  principales  des  chapeaux  pour  l'automne 
qui  sont:  les  teintes  brunes,  les  garnitures  en 
plumes  et  les  formes  souples,  specialement  les  ca- 
lottes. 

Ce  dernier  point  a  mieux  reussi  cette  annee  que 
i'annee  derniere  en  raison  du  meilleur  approvision- 
lement  en  velours.  Les  qualites  sont  meilleures  et 
'on  peut  se  procurer  une  serie  plus  complete  de 
:ouleurs,  mais  les  prix  sont  tres,  tres  eleves.  Aussi 
me  plus  grande  quantite  de  velours  est-elle  em- 
)loyee  pour  les  chapeaux  et  les  prix  de  ceux-ci  s'en 
hessentent.  Le  velours  est  plisse,  fronce  et  drape 
lans  des  calottes  massives,  des  bords  houleux  et 
ire  en  piques  et  en  pointes  d'une  hauteur  inusitee. 

Nouveautes  dans  les  garnitures 

Quelques  formes  unies  ont  des  garnitures  parti- 
ulierement  nouvelles.  Une  maison  a  plusieurs 
lodeles  en  velours  noir  et  de  teinte  neutre  garnis 
e  peinture  a  la  main.  Cette  peinture  est  tout  a 
lit  differente  de  la  vieille  peinture  "plate"  sur  ve- 
>urs,  aujourd'hui  la  peinture  ressort  comme  de  l'e- 
iail,  mais  elle  montre  de  jolis  details,  qui  n'ont  rien 
e  commun  avec  le  genre  impressionniste.  Natu- 
■llement,  sur  les  chapeaux  la  peinture  se  voit  de 
res  et  elle  ne  peut  pas  compter  sur  la  distance  ou 
kr  l'atmosphere  pour  faire  son  effet.  C'est  pour- 
uoi  Ton  voit  des  gerbes  de  roses,  du  feuillage  et 
0s  boutons,  des  fleurs  de  pommiers  etc .  .  .  qui 
>nt  presque  naturels  et  reposent  sur  les  bords  de 
bs  nouveaux  chapeaux.  II  est  certain  que  ce 
&nre  de  garniture  ne  deviendra  jamais  tres  popu- 
ire,  et  doit  etre  toujours  considere  comme  un 
irticle  de  pure  nouveaute. 

II  y  a  aussi  les  chapeaux  de  duvetyn  souple  or- 

js    d'etranges    caracteres    chinois,  d'emblemes  et 

i    paysages    aux  couleurs  orientales.     Ces  motifs 

uvent  etre  decoupes  et  appliques,  mais  l'effet  est 

Ips    joli  s'ils  sont  faits  a  la  main  en  chenille,  en 

i  ne  ou  en  fil  d'or. 

D'autres  effets  nouveaux  sont  obtenus  en  cou- 
fcnt  sur  les  bords  des  petites  bandes  droites  ou 
riulees  et  en  les  rattachant  a  differents  coins.  Un 
I  ces  modeles  a  des  bandes  de  velours  brun  prises 
Ins  le  bord  et  allant  retrouver  la  calotte,  cepen- 
Jnt  ces  bandes  n'ont  pas  ete  coupees  dans  le  bord, 
lis  y  ont  ete  attachees. 

La  Blondine  continue  a  gagner  la  faveur. 


Berets   tailleur 

Les  berets  sont  encore  bien  vus,  mais  leur  style 
est  tout  a  fait  different  de  celui  de  I'annee  derniere. 
Pour  le  debut  de  l'automne  on  portera  surtout  le 
beret  de  taffetas  pas  trop  froisse,  mais  plutot  coupe 
genre  tailleur.  Un  modele  en  velours  bleu  marine 
a  une  bordure  de  fantaisie  en  laine  blanche  piquee 
a  la  machine. 

On  remarque  des  glands  excessivement  grands 
sur  quelques  jolis  modeles.  Un  petit  modele  en  soie 
taupe  et  verte  a  un  gland  de  soie  taupe  d'environ  6 
pouces  de  long.  Ce  gland  est  place  au  centre  et  a 
la  partie  la  plus  elevee  de  la  calotte,  de  facon  a  pou- 
voir  s'etaler  pour  couvrir  toute  la  calotte  comme  toit 
de  chaume  ou  encore  a  pendre  d'une  facon  plus 
classique  sur  un  seul  cote.  Un  autre  modele  de  ve- 
lours noir  de  forme  "Chin  Chin"  a  un  gland  de  soie 
noire  pendant  a  l'extremite  du  bord  sur  un  cote. 
Les  Chins  Chiens  sont  aussi  tres  en  faveur  cet  au- 
tomne.  La  frange  est  tres  employee,  principale- 
ment  la  frange  bouclee. 

Les  chapeaux  de  cuir  ne  sont  pas  reserves  du 
tout  aux  modeles  pour  les  jours  de  pluie.  II  y  a  de 
tres  jolies  dispositions  de  cuirs  pour  les  formes,  ils 
sont  quelques  fois  combines  avec  des  tissus.  Un 
modele  en  brun  dore  est  orne  de  chevreau  et  de  du- 
vetyn  de  soie  parfaitement  assortie.  Le  dessus  de 
la  calotte  et  des  parties  du  bord  sont  en  duvetyn, 
tandis  que  les  cotes  de  la  calotte,  le  dessous  du  bord 
et  le  restant  du  dessus  du  bord  sont  en  chevreau. 
Les  coutures  sont  bien  cordees. 

Les  teintes  claires  en  vogue 

A  cote  du  brun  et  des  autres  tons  de  fourrures, 
on  trouve  quelques  teintes  de  fantaisie,  qui  com- 
prennent  l'ambre  qui  est  entre  l'orange  brulee  et  l'e- 
carlate,  l'orange  brulee,  le  rouge  Victoire  ou  Ameri- 
can Beauty  en  combinaison  avec  le  bleu  marine  ou 
le  bleu  Liberte,  teintes  capucine,  paon  et  bleu  beige 
et  comme  dit  ci-dessus  les  coloris  orientaux  tels 
que  jaune,  rouge,  vert  et  violet. 

On  voit  aussi  de  riches  brocarts  metalliques. 
Un  des  modeles  importes  les  plus  attrayants  avait 
une  forme  brusquement  relevee,  en  avant.  Le  fond 
etait  en  riche  velours  de  soie  bleu  beige  mais  la  par- 
tie  relevee  etait  garnie  d'epais  satin  bleu  brode  d'ar- 
gent,  qui  allait  se  terminer  a  l'arriere  de  la  calotte 
par  une  barette  de  petits  brillants.  II  n'y  avait  pas 
d'autre  garniture. 

On  lance  le  chapeau  a  large  bord. 

Les  chapeaux  Directoire  et  les  bonnets  ont  eu 
leur  temps,  mais  leur  influence  se  fait  encore  sentir 
dans  les  chapeaux  a  large  bord  qui  sont  tres  en  vo- 
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gue.  Lour  nom  suffit  a  les  decrire.  lis  sont  ordinai- 
rement  un  peu  pendant  tout  le  tour. 

Queiques  petits  modeles  ronds  et  des  cliapeaux 
qui  demandent  a  etre  garnis  haut  sont  garn  ^  de  ru- 
bans  ou  de  soie  disposee  en  tres  grandes  oocardes 
ou  en  pompons  ayant  au  centre  des  boutons  recou- 
verts  de  velours  de  meme  couleur  ou  des  cmtres  en 
jais  ou  en  sequins.  Quand  on  emploie  la  swie  pour 
aes  motifs,  on  la  tire  ou  on  l'effrange  a  y2  ou  %  de 
pouce  du  bord.  Trois  de  ces  cocardes  placees  dos 
a  dos  sont  suffisantes  pour  couvrir  la  calotte  qui 
semble  etre  leur  principale  raison  d'etre. 

On  emploie  beaucoup  le  feutre  castor  pour  les 
bords  et  le  drap  castor  pour  les  calottes  sou  pies. 
Les  effets  de  fourrure  et  de  laine  seront  tres  goutes 
ceite  saison,  dans  les  teintes  de  fourrures  naturelle- 
ment. 

S'il  faut  en  juger  par  la  vogue  des  modeles  de 
i'eie  dernier,  le  canotier  avec  grande  calotte  et  bord 
tres  etroit  sera  prise  cet  automne.  Les  nouveaux 
modeles  ont  la  calotte  plus  haute  que  ceux  du  prin- 
temps.  Un  modele  attrayant  tout  blanc  a  la  calotte 
en  peluche  de  soie  chapelier  et  les  bords  en  Italian 
Milan  ayant  a  peine  un  pouce  et  demi  de  large 


PRIX    ELEVES    POUR    L'AUTOMNE 


De  nouveaux  styles  interessants  activent  la  vente 
des  blouses  d'automne.  Mais  les  prix  augmen- 
tent  d'une  facon  tres  appreciable. 


Le  commerce  des  blouses  pour  l'automne  s'an- 
nonee  com  me  devant  etre  tres  important.  II  y  a 
Q.uelqaoa  nouveaux  modeles  et  une  grande  variete 
de  prix  t-ur  le  marche.  II  est  probable  que  la  chose 
qui  puisse  principalement  m^  Cesser  les  acheteurs 
se -a  la  question  des  nouveaux  styles.  II  y  i>.  vrai- 
ment  un  ou  deux  modeles  qui  sont  nouveaux,  le 
principal  est  la  blouse  "tie-around".  Ce  nouveau 
modele  se  fait  en  Georgette,  organdi  et  de  fait  en 
tons  tissus  a  blouse.  II  est  coupe  un  peu  lor>g  a  la 
taille  avec  une  bordure  de  un  pouce  et  demi  a  deux 
pouces  -out  autour  et  au  bas  des  manches  courtes 
kimona.  En  travers  de  cette  bordure  on  passe  un 
ruban  d'un  pouce  ou  d'un  pouce  et  demi.  termine 
par  une  boucle.  Ces  blcises  ne  sont  pas  coupees 
pour  etre  tres  amples  ou  elles  sont  attachees,  mais 
juste  assez  pour  donner  une  gracieuse  aisance. 
L'encolure  ronde  subsiste  et  les  manches  sont  du 
genre  kirnona.  II  y  a  des  variations  dans  c>  genre 
de  Dl oases. 

On  parle  toujours  beaucoup  a  New  York  des 
ccol-iep  rondes,  grecques  et  meme  un  pen  des 
carrees.  Les  encolures  sont  extremement  ba';si*3, 
meme  pour  les  blouses  de  sortie. 

On  voit  des  plisses  et  des  ruches  de  8  a  12  pou- 
ces de  large,  de  la  dentelle  et  du  tulle  sur  les  blou- 
ses c-omme  sur  les  robes. 


Les  blouses  a  devant  a  panneau  se  portent  en- 
core ainsi  que  les  modeles  qui  sont  blouses  pai- 
dessus  la  jupe  sur  les  cotes. 

La  broderie  a  la  main  et  le  perle"  sont  toujours 
aussi  en  vogue  pour  les  blouses  habiilees  en  Geor- 
gette et  on  voit  beaucoup  d'insertion  et  de  Valen- 
ciennes. De  l'avis  de  la  plupart  des  negociants  ca- 
nadiens.  la  manche  courte  sera  peu  appreciee  p\nir 
l'automne  et  l'hiver,  mais  la  manche  courte  kimc- 
na  aura  du  succes  pour  le  printemps  et  l'ete  pro- 
chains. 

Les  blouses  en  foulard  Georgette  imprime  sont 
tres  en  vogue  a  New  York  et  quelques  fabricants 
canadiens  vont  en  confectionner  pour  l'automne. 
lis  pensent  que  ces  tissus  imprimes  seront  bien  ai- 
mes  en  raison  de  l'absence  de  tout  tissu  de  fantai- 
sie  et  de  la  faveur  qui  se  dessine  pour  les  articles 
decoratifs  pour  la  saison  qui  vient. 

Les  prix  des  marchandises  d'automne  seront 
plus  eleves  que  jamais.  Avec  la  diminution  des  heu- 
res  de  travail,  l'augmentation  des  salaires  et  la 
hausse  phenomenale  de  toutes  les  soiries,  une  blou- 
se ne  peut  plus  etre  comptee  parmi  les  accessoires 
d'un  costume.  II  est  probable  que  le  prix  moyen 
d'une  blouse  ordinaire  va  etre  d'environ  $15.00. 
Tant  que  les  conditions  actuelles  ne  changeront 
pas,  il  n'est  pas  possible  de  dire  jusqu'ou  les  prix 
vont  aller.  Les  prix  d'ailleurs  peuvent  varier  d'un 
magasin  a  1'autre  et  il  ne  faut  pas  en  accuser  le 
detaillant.  Cette  difference  est  due  a  l'instabilite 
de  toutes  choses,  mais  le  public  continue  a  vouloir 
de  bons  vetements. 


L'EMPRUNT  DE  LA  VICTOIRE 


Le  6me  Emprunt  de  la  Victoire  aura  lieu  vers  la 
fin  du  mois  d'octobre.  Deja  les  differentes  organi- 
sations locales  et  provinciales  sont  en  train  de  faire 
le  travail  preliminaire.  Tout  fait  prevoir  que  cette 
annee  comme  les  annees  precedentes,  cet  Emprunt 
de  la  Victoire  recevra  un  accueil  sympathique  de  la 
part  du  public. 


A.  Amyot  &  Cie 

Manufacturiers  de 

VETEMENTS    EN   GROS 

pour   hommes   et   enfants 

ST-HYACINTHE,  P.  Q 

Nos  voyageurs  parcourent 
toute  la  province  de  Que- 
bec. Si  vous  ne  pouvez  at- 
tendre  leur  visite,  ecrivez- 
nous  pour  avoir  nos  prix 
et  nos  conditions. 
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JAMES  CORISTINE  &,  CO. 


MONTREAL 

Deux  modeles  populaires  de  manteaux  en  Hudson  Seal 


LIMITED 


COLLET    ET    POIGNETS  EN 

SKUNK 

5521 —42"  de  long    ....  $380.00 

5522  — 45"  de  long  $395.00 


COLLET     ET     POIGNETS     EN 
OPOSSUM     D'AUSTRALIE 

5569  — 32"  de  long $295.00 

5570  —  36"  de  long      $315.00 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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MONTREAL 


Manufacturers  de  toutes  les  lignes  de  fourrures 


De  l'autre  cote  de  cette  page,  nous  illustrons  deux 
superbes  modeles  de  manteaux  en  Hudson  Seal  pour 
dames. 

La  demande  pour  ces  manteaux  est  sans  precedent, 
mais  nous  sommes  en  position  de  remplir  vos  com- 
mandes  immediatement  des  leur  reception. 

Ne  differez  pas  votre  commande  jusqu'a  l'ouverture 
de  la  saison,  alors  que  la  demande  sera  plus  conside- 
rable que  Passortiment  en  stock. 


James  Coristine  &  Co.  Limited 


MONTREAL 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Nouveautes  en   Cravates 

"NIAGARA" 


Voici 


nos  prix: 


$  7.50 
9.00 
10.50 
15.00 
18.00 
21.00 
24.00 
27.00 

la  douzaine 

dans  nos 

principales 

formes 

ere 

NIAGARA 

NECKWEAR 
Company,  Ltd. 

Niagara  Falls. 


Choisie 

parmi 

notre 

assortiment 

a  $24.00 
la  douzaine 

Nos  vendeurs 

de  notre 

bureau  de 

Montreal 

M.  M.  E.  O. 

Barrette  &  Cie, 

301   rue 

St-Jacques, 

iront  vous 

montrer  notre 

assortiment. 

Approvision- 

nez-vous  pour 

le  commerce 

de  Noel. 


Toutes  faites  avec  les  bandes  "Mitchell  Slide  Easy" 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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FOURNISSEURS  POUR  HOMMES  DE  CHANTIER,  EMPLOYES 
DE  CHEMIN  DE  FER,  CONTRACTEURS  ET  MINEURS 


Nous  sommes 
des  specialistes 
en  fait  d'arti- 
cles  d'accou- 
trement  de  la 
tete  aux  pieds, 
tels  que  vete- 
ments  de  tou- 
tes  sortes,  mac- 
kinaws,  etoffes 
et  tweeds  de 
laine  indechi- 
rables. 


CHAUS- 
SURES  EN 

CAOUT- 
CHOUC 


a  teiMMi  m  a iBiii  m" ntionnez  "Le  Prix  Courant"'  s-vp- 
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Fourrures  teintes  dans  toutes  les  nuances  les 

plus  nouvelles 


RENARDS,      LOUPS    ET    RENARDS    BLANCS,      TAUPE    TEINTE    FT 

ECUREUILS    GRIS     VAISSEAU    DE  GUERRE         TAUPE 

TEINTE  ET  GRIS   VAISSEAU   DE   GUERRE 

LAPINS   TEINTS,   TAUPE,   ETC. 

Notre  maison  est  la  seule  maison  a  teindre  le  renard  et  le 
loup  en  ''Georgette",  la  derniere  nouveaute. 

The  Hollander  Fur  Dyeing  Co.,  Limited 

645   rue  St-Paul  MONTREAL 


NOS     CATALOGUES     GRATIS 

Vous  seront  envoyes    sur  demande. 

i  "  ■  i  Ti '  "  1 1  ^  {I*  jM 


1 


Support     a     cravates 
pour    comptoir. 


v 


Nouveau    modele    pour    installa- 
tion   de    chemises.      Ce    support 
est    muni    d'une    extension. 


La  plus  ancienne  maison  dans  le  commerce  d'installation 
-  •  -i  faisons  toutes  sortes  d'ouvrages  en  metal  pour  installations. 


&  CIE 


Bureau   et   salle   d'echantillons 
247-249   rue  Craig  Quest 


MONTREAL. 


Nouveau    modele 

mannequin   a 

tallle. 

Fabrique 
1   a  19  rue   Hermine. 


En   ficrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant".  s.v.p. 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et 

d'Arthabaska 


ACTES    ENREGISTRES    AU    BUREAU    D'ENREGISTRE- 
MENT   D'ARTHABASKA 

Du  18  au  23  aout  1919. 

Obligation— Onesime  St-Arnault  a  Mme  Julie  Girouard,  p.  320, 
Bulstrode,  $850. 

Obligation— Adelard  Desfosses  a  Bmile  Rivard,  V2  e.  170, 
Bulstrode,  $500. 

Echange— Victor  Roux  et  Onesime  Simard,  le  premier  cede 
60,  Princeville  et  autres,  et  le  deuxieme  cede,  8a,  8b  et 
8c,  9e  rang,  Stanfold. 

Vente— Victor  Roux  a  Onesime  Simard,  p.  1,  Princeville,  et 
p.  10-2,  9e  rang,  Stanfold,  $3,000,  dues. 

Vente— Amedee  Lachance  a  Nemrod  Auger,  p.  11,  Princeville, 
$600,  $300  a/c. 

Vente— Amedee  Lachance  a  Frangois  Tousignant,  21,  Prince- 
ville, $1,000,  payees. 

Vente— Evariste  Blanchette  a  Victor  Roux,  2,  10  et  26,  Prince- 
ville, $1,800,  payees. 

Obligation — Willie  Nadeau  a  Amedee  Lachance,  p.  21c,  7e 
rang,  et  21c,  21d  et  21e,  8e  rang,  Stanfold,  $1,000. 

Echange— Octave  Pinard  et  William  Pinard,  p.  990  et  autres, 
Tingwick. 

Retrocession— William  Pinard  a  Mme  Rosanna  Chartrand, 
983,  Tingwick. 

Vente— Mme  Rosanna  Chartrand  a  Octave  Pinard,  983,  Ting- 
wick, $1,500,  dues. 

Vente— Alphonse  Saucier  a  William  Pinard,  p.  990,  Tingwick, 
$1,000,  $350  a/c. 

Vente— Arthur  Lajeunesse  a  Willie  Marchand,  p.  1136,  Ting- 
wick, $1,800,  dues. 

Vente— Napoleon  Roux  a  Edouard  Bourque,  851,  Tingwick, 
$2,000,  $500  a/c. 

Vente — Mme  Marie  Anne  Proulx  a  Rosario  Allison,  p.  525, 
Tingwick,  $2,000,  $1,200  a/c. 

Vente— Louis  Paradis  a  Wilfrid  Morin  et  Raoul  Pothier,  p. 
362,  Tingwick,  $2,300.  $200  a/c. 

Obligation— Adelard  Desfosses  a  Louis  Lambert,  921,  War- 
wick, $1,000. 

Vente— Mile  Olivine  Pinard  a  Alfred  Leblanc,  p.  425,  Buls- 
trode, $650,  dues. 

Testament— Elz<§ar  Trottier  a  Mme  Rebecca  Houle,  %  ind. 
4e,  lOe  rang,  et  autres,  Stanfold. 

Vente — Mme  M.  Ide  Cantin  a  Hector  C6t<§,  p.  11,  Princeville, 
$225,  payees. 

Obligation— Alfred  Lemay  a  Omer  Frechette,  24D,  lOe  rang, 
Stanfold,  $1,914. 

Vente — Oscar  Girouard  a  Edmond  Baril,  10a,  8e  rang,  Stan- 
fold, $1,500  payees. 

Transport — Joseph  Blais  a  Louis  Laforest,  sur  Adj.  Dumont, 
$800.  , 

Donation — William  Lavigne  a  Arthur  Corriveau  et  al.,  droit 
de  prise  d'eau  s/p.  191,  Ste-Helene. 

Vente — Paul  Desharnais  a  Willie  Laroche,  p.  51a,  St-Paul, 
$100,  payees. 

Vente — Wilfrid  Tourville  a  Donat  Nadeau,  p.  189  et  autres, 
Arthabaskaville,  $3,500,  $2,000  a/c. 

Vente— Achille  Turcotte  a  J.  C.  Heon,  p.  152,  153,  154,  St- 
Paul,  $6,500,  payees. 

Obligation — Mme  Arthemise  Boisvert  a  Mme  Eugenie  Gre- 
nier,  p.  414,  Ste-Victoire,  $250. 

Testament — Auguste  Filion  a  Desire  Filion,  208  et  209,  Ste- 
Helene. 

Cession — Robert  Croteau  a  Mme  Georgianna  Brisson,  p.  169 
et  p.  170,  Arthabaskaville. 

Vente— Moi'se  Prince  a  Joseph  Roberge,  p.  291,  St-Paul,  $4,500, 
$1,000  a/c. 

Vente— Ovide  Fecteau  a  Ovila  Fecteau,  76,  77  et  78,  St-Chris- 
tophe,  $7,000,  $1,000  a/c. 

Vente— Norbert  Nolin  a  Omer  Baril,  69  et  p.  70,  Princeville, 
$5,000,  $1,000  a/c. 

Echange — Pierre  Nadeau  et  Willie  Nadeau,  p.  253-275  et  16  et 
p.  17,  Princeville. 

Vente — E.  Omer  Frechette  a  Alfred  Lemay,  14d,  9e  rang, 
Stanfold,  et  autres,  $7,500,  $2,150  a/c. 

Vente — Polycarpe  Laprise  a  Wilfrid  Laprise,  22a,  8e  rang, 
Stanfold,  $1,300,  dues. 

Echange— David  Richard  et  Joseph  Richard,  721  et  656,  War- 
wick. 

Donation — David  Richard  a  Alcide  Richard,  718,  Warwick. 

Hypotheque — Alex.  Baril  a  L.  Nault,  enreg.  41-36,  Bulstrode, 
$2,143.50. 

Vente — Joseph  Brizard  a  Herman  Hamel,  %  n.  41-30,  Buls- 
trode, $75,  payees. 


Vente — A.  H.  Daveluy  a  Mile  Maria  Daveluy,  41-38,  Bulstrode, 
$75,  payees. 

Vente— Gedeon  Bergeron  a  Robert  Thibault,  667,  Bulstrode, 
$4,000,  $2,000  a/c. 

Mariage — Pierre  Perrault  et  Mile  Eugenie  Boisvert,  separa- 
tion de  biens. 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE   23 
AOUT   1919. 

Comte  d'Arthabaska. 

•ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE. 

Fonderie  de  Plessisville  vs  J.  A.  Boulay,  de  Sauabec,  $105.43. 

Herm.  Drouin  vs  Eugene  Hudon,  de  Black  Lake,  $365.00. 

Gedeon   Bienvenu  vs   Pierre  Allard,   de  Ste-Perp6tue,   $201.15. 

F.  T^treau  vs  Aetna  Development  Co.,  de  Montreal,  $5,180.78. 

Campbell  McLaurin  Co.  vs  Ernest  Fleurant,  de  Drummond- 
ville,  $472.85. 

J.  F.  Walsh  et  al.  vs  Dame  Marie  Carreau  et  vir,  de  Mont- 
real, $475.00. 

Prudent  Lefebvre  vs  Corp.  de  la  paroisse  de  St-Lucien,  4eme 
classe. 


ACTIONS  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 

F.  J.  Lafleche  vs  Isai'e  Nourri,  de  Sherbrooke,  $21.60. 

Rosa  Morin  et  vir.  vs  Ulric  Morin.  de  Kingsey  Falls,  $55.41. 

Warwick  Overall  Co.  vs  Canadian  Retail  Store,  de  Warwick, 

$51.48. 


JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE. 

C.  O.  Roberge  vs  Henri  Fortin,  de  Richmond.    Jugement  con- 

tre  le  d(5fendeur  pour  $152.88. 
Banque  Nationale  vs  Tobie  Levasseur,  de  Sully.     Jugement 

contre  le  defendeur  pour  $663.65. 


DECLARATION  DE   SOCIETE. 

De  Lea  Frechette  et  Agenor  Frechette,  de  Chesterville,  fai- 
sant  affaires  comme  marchands,  a  Chesterville,  sous  le 
nom  de  "Frechette  &  Frere". 


BUREAU     D'ENREGISTREMENT 
CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  19  au  26  aout. 

Vente — J.  L.  Sanschagrin  a  Napoleon  Poliquin. 

Transport — J.  H.  Ricard  a  Urcisse  Dube\ 

Vente — Omer  Plourde  a  Noe  St-Onge. 

Revocation  de  procuration — Rev.  P.  T.  Gelinas. 

Vente — Vve  Narcisse  Grenier  a  J.  E.  E.  Godin. 

Vente — Joseph  Dupont  a  Lorenzo  Duchaine. 

Donation — Joseph  Dupont  a  Henri  Dupont. 

Transport — Narcisse  Trahan  a  Delina  B6dard. 

Quittance — Leopold  Lamy  a  Louis  Dugre. 

Echange— Philippe  Guay  a  Eusebe  Biron. 

Vente — Dame  Elzire  Lafontaine  a  Alfred  Guay. 

Quittance — Armand   Huissier  a  Edmond   Ringuette. 

Obligation — Fidele  Rivard  a  Laurentide  Co.,  Ltd. 

Vente — Severe  Boisvert  a  Freddy  Gelinas. 

Vente— Jos.  Trussard  a  Dame  F.  X.  Tremblay. 

Obligation — Dame  Flore  Desrosiers  a  Philias  Vincent. 

Obligation — Henri  Sansfacon  a  Dame  J.  A.  Leblanc. 

Quittance — Raphael  Lemay  a  Jos.  Trussart. 

Declaration  sociale — Jennest  &  Frere. 

Quittance — Vve  H.  Leblanc  a  Henri  Sansfacon. 

Quittance— Dame  J.  A.  Leblanc  a  Henri  Sansfacon. 

Vente — Alphonse  Bellemare  a  Arsene  Bellemare. 

Vente — Ozani  Bourassa  a  Napoleon  Pellerin. 

Obligation — Antonio  Vaillancourt  a  Irenee  Vaillancourt. 

Obligation — Ovila  Buisson  a  Frank  Trepanier. 

Vente— Wilbrod   Gendron   a  Mike  Wynshradnyk. 

Obligation— Edmond  St-Onge  a  Theodore  Martin. 

Obligation — R6mi  Francoeur  a  Joseph  Collet. 

Obligation — Arthur  Lajoie  a  Napoleon  Coutu. 

Obligation— Dame    Anna    Forest    Dube    a    Caisse    Populaire 

Mont  Carmel. 
Vente— Paul  Robert  a  Jos.  Mongrain. 
Vente— Dolphis  Duguay  a  Napoleon  Moyen. 
Quittance — Dame  Octave  Girard  a  W.  E.  Roy. 
Quittance— Dame    F.    X.    Bellefeuille   a   Chs  Bellefeuille. 
Quittance— Chs  Bourgeois  a  J.  A.  Trudel. 
Quittance — Gelinas  &  Jourdain  a  J.  L.  Sanschagrin. 
Obligation— Joseph  Bergeron  a  Ernest  Langlois. 
Vente— Joseph  N.  K.  X.  Perron  a  L.  O.  Baribeault  et  al. 
Vente — Chs    Ed.    Bellerive   a   Arclees    Belle  rive. 
Vente — Elis^e  Gelinas  a  Philias  Dub6. 
Vente — Treffle  Marcotte  a  Raoul  Lord. 
Obligation — Victor  Lemay  a  Rodolphe  Deschenes. 
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Style  et  la  Valeur 


sont  les  deux  principaux 
traits  caracteristiques  des 
VETEMENTS  ART 
KRAFT. 
Dessines  et  confectionnes 
dans  notre  grande  fabrique 
bien  outillee  de  Sherbrooke, 
Que.,  par  des  hommes  ayant 
consacre  leur  vie  a  Tart  de 
la  confection. 


(HetheA 


sont  ceux  qui  repondent  le  mieux  aux 
exigences  des  jeunes  elegants  de  la  pro- 
vince de  Quebec  pour  le  style, 
lis  offrent  un  choix  tres  complet  des  crea- 
tions et  des  modeles  les  plus  nouveaux ;  et 
le  prix  auquel  ils  se  vendent,  si  Ton  con- 
sidere  leur  qualite,  vous  permettra  de  les 
marquer  a  un  chiffre  qui  ne  manquera  pas 
de  faire  1'affaire  des  jeunes  gens,  tout  en 
vous  laissant  un  joli  profit. 
Ecrivez-nous  afin  d'etre  certain  de  rece- 
voir  la  visite  de  notre  voyageur. 

WALTER  BLUE  &  CO,  LIMITED 

Sherbrooke,  Que.,  Montreal,  Que., 

Winnipeg,  Man. 

Proprietaires  et  Exploitants  des 
Fabriques  de  Coaticook. 
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Mercredi  soir,  le  27  aout  1919. 
I  L'une   des   caracteristiques   du    mar- 
ie des  pores  vivants  a  ete  la  faibles- 
i!  qui   s'est  developpee,   mardi,  sur  le 
parche    de    Toronto    et    les    prix    ont 
iaisse    de    50c    les    100    lbs.    Toutefois, 
::la   n'a   pas  semble   avoir  d'influence 
jir  le   marche   local   dont   les   prix  ont 
lie   maintenus    par   suite   d'une    bonne 
:mande    de    la    part    des    maisons    de 
Jaison    et    des    petites    offres    faites. 
n'y    a    pas    de    changement    a    noter 
!>ur    le     marche    des     pores    abattus, 
,s    shocks    etant    suffisants    pour    re- 
j>ndre   a  tous   les  besoins   immediats, 
i'ec    des    ventes    de    stock    frais    tue 
if ix  abattoirs  a  $32  les   100   lbs. 
IjUn    ton     plus    fort    s'est    manifeste 
i>   le   marche   pour  toutes   les    lignes) 
1|    viandes    fumees    et    preparees,     et 
I;   prix   demeurent   sans  changement. 
f»      bon    commerce    stable      continue 
litre  fait  par  les  marchands  de  gros 
|ur  le  commerce  local   et  celui  de   la 
<|mpagne,  et  le  marche  est  tres  actif. 
Is  ventes  de  jambons  de  8  a   10  lbs 
It  ete  faites  a  46c   la   lb.  de   12  a   15 
I;  a  44c  et  pesants  a  40c,  tandis  que 
I  bacon  a  dejeuner  s'est  vendu  a  50c 
«  le   Windsor  choisi    a   56c.    II   y  a   eu 
assi    une    tres    bonne    demande    pour 

•  ites  les  lignes  de  viandes  cuites  et 
||    prix    sont    fermement    maintenus. 

Ij  marche  du  pore  en  barils  est  iran- 
qlle,  la  demande  etant  limitee  et 
ailes  des  ventes  de  petits  lots  de 
"iort  cut"  et  de  dos  gras  ont  ete 
■Ices  a  $60  le  baril. 
lie  marche  du  saindoux  reste  sans 
oingement,  les  prix  etant  fermes 
a-c  une  bonne  demande  pour  les 
neks  pour  le  commerce  domestique, 
*iun   commerce   tres  actif  a   ete   fait 

I  le  marche  du  saindoux  canadien 
*40c  a  40'/2c  la  lb.  en  morceaux  de 
I' J.  et  a  $7.60   le  aeau  de  bois  de  20 

II  tandis  que  la  graisse  composee 
■Sricaine  se  vend  $6.50  le  seau  de 
albs  et  la  graisse  vegetale  a  $6.30 
t.eau  de  bois  de  20  lbs. 

-3  PORCS  BAISSENT  DE  50c; 
fES    BESTIAUX    A    LA    BAISSE. 

iandes  frafches.  —  Les  prix  des 
»t:s  ont  baisse  au  cours,  de  la  se- 
•ine.    Les    pores    vivants    subissent 

•  ieclin  de  $1.00  a  $1.50  les   100  lbs. 

a    un    declin    correspondant   dans 

■  'irix    des    pores    abattus,    $32    etant 

•prix    demande    pour    les    pores    de 

•]3    lbs.     Les    gigots    de    pores    sont 

I    faciles    aussi,      et    les    tendances 

|    vers    un    marche   faible,    les    ven- 


tes  etant    limitees   a   cette   saison     de 
I'annee. 

Les  marches  des  bestiaux  ont  ete 
plus  faciles,  aussi,  des  declins  d'envi- 
ron  un  centin  la  lb.  ont  ete  enregis- 
tres  sur  les  morceaux  de  choix  de 
steers,  tandis  que  la  carcasse  entie- 
re  etait  cotee  autour  de  14c.  Les  af- 
faires ont  ete  actives,  mais  les  ten- 
dances sont  vers  la  baisse. 
Nous   cotons: 

Pores  vivants 22.00  23.00 

Pores,  prepares — 
Tu6s  aux  abattoirs,  petits 

65.90    lbs 32.00    

Truies  (pesantes)    ....   25. 00  25.50 
Pore  frais — 

Gigot   de   pore 0!33     0.40 

Gigot    de    pore    (trimme)      ....     nil 

Longes   (trimmees) 0.44 

Longes   (non  trimmers) 0.41 

Cdteb,  Spare 0.26 

Epanles  (trimmees)    .    .    .     0.30     0.32 
Boeuf  frais — 
(Steers  et  Heifers): 

Quartiers   derriere 0.26 

Quartiers   devant 0.15 

Longes 0.34 

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 

Hanches 0.22     0.25 

(Vaches) — 
Quartiers  derriere  ....     0.20     0.22 

Quartiers    devant 0.12 

Longes 0.27 

Cotes 0.23 

Chucks 0.13 

Handles 0.18 

Veaux    (suivant  quality)    .     0.22     0.25 
Agneaux.    30-40    lbs.     (en- 
tiers  i.    la    1!) 0.20     0.25 

Mouton 0.20 

LES  JAMBONS  PLUS  FACILES;  LE 
PORC  PEUT  BAISSER. 
Viandes  preparees.  —  II  y  a  une 
demande  tres  active  pour  les  jam- 
bons et  le  bacon,  et  cela  a  eu  pour 
effet  d'affermir  la  base  du  prix.  Une 
reduction  d'environ  un  cent  par  lb.  a 
ete  faite,  cependant,  sur  les  jambons 
prepares.  II  y  aura  probablement  une 
baisse  tres  prochaine  du  prix  du 
pore.  Le  bacon  a  ete  en  grande  de- 
mande pour  I'exportation,  et  il  s'est 
vendu  a  de  bons  prix,  de  sorte  que  le 
marche  n'a  pas  eu  une  grande  ten- 
dance vers  I'affaiblissement.  Si  le 
pore  baisse,  il  y  aura  des  reductions 
de  faites  sur  le   bacon. 

Nous  cotons: 

Viandes  pr£par£es — 

Jambons : 

Medium,  fumes,  la  lb — 

(Poids)  12-14  lbs 0  47 

14-20 0.46 

20-25 0.40 

25-35 0.42 

Dos — 
Ordinaire 0.53     0.57 


Bacon — 

Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

quality 0.53     0.57 

Roule,  la  lb 0.40      .... 

Viandes  salves  seches — 

Long    (clear)    bacon,   lots 

de  1  tonne 0.30J  0.31$ 

Long    (clear)    bacon,    pe- 
tits lots 0.31     0.32 

Dos  gras,  la  lb 0.33 

Pore  en  baril — 

Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 70.50 

Dos,    morceaux   30-40    .     .   62.00  62.50 

Pore,  dos  gras  (clear)  brl      ....   70.50 

Pore,  lourd   (baril) 54.00 

Pore  engraissS  aux  feves 

(baril) 56.00 

LES    VIANDES    CUITES     ET     LES 

GALANTINES    SE     VENDENT 

BIEN. 

Viandes  cuites.  —  Bien  que  les  ven- 
tes des  diverses  viandes  cuites  et  des 
galantines  de  viandes  soient  dans  la 
moyenne  de  la  saison,  il  y  a  peu  de 
changement  dans  la  base  du  prix.  Le 
commerce  des  endroits  de  villegiatu- 
re  demande  a  grands  cris  des  stocks 
et  il  en  recoit  toutes  les  semaines. 
Les  jambons  cuits  sont  un  peu  plus 
faciles. 

Nous   cotons: 

Tete  en  fromage 0.15 

Langue  de  boeuf  en  gelee,  choix  0.70 

Langue  de  pore  en  gelee   .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.   .    .    .  0.32 

Jambons.   rotis 0.65 

Veau  et  langue 0.25 

Jambons,  rotis 0.66 

Jambons.  cuits 0.66 

Epaules,  roties 0.60 

Epaules,  bouillies 0.60 

Pates  de  pore   (douz.)    ....  0.85 

Boudin,  la  lb 0.12 

DE     GROSSES     VENTES      D'EXPOR- 

TATION    AFFERMISSENT    LE 

PRIX    DU    SAINDOUX. 

Saindoux.  —  En  depit  de  I'affaiblis- 
sement du  prix  du  pore,  il  y  a  une 
grande  demande  de  sandoux  pour 
I'exportation,  de  sorte  que  le  prix  n'a 
pas  baisse.  La  demande  locale  a  ete 
bonne  aussi.  II  est  probable  que  le 
prix  va  baisser  si  le  marche  des 
pores  vivants  et  abattus  continue  a 
maintenir    le    bas    niveau    actuel. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,   la  lb 0.37* 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0.38" 

Seaux.  20  lbs,  la  lb 0.38J 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb 0.39 

LA  DEMANDE  EST  BONNE  POUR 
LA  GRAISSE  VEGETALE 
Graisse  vegetale.  —  Tres  peu  de 
chose  est  a  noter  actuellement  sur  ce 
marche.  Les  affaires  ont  ete  dans  la 
moyenne  seulement.  Les  stocks  ne 
sont    pas   trop   considerables,    mais    ils 
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sont    a    peu    pres    suffisants    pour    re- 
pondre   aux   besoins   actuels. 
Nous  cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .    .  0.31     0.31! 

Tinettes,  5  Olbs 0.31  J  0.31'. 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.  .    .   .  0.31^  0.32 

Morceaux  de  1  lb.  la  lb.  4  0.33     0.34 

LA     MARGARINE     SE     MAINTIENT 

BIEN    QUE    LES    VENTES 

SOIENT    LEGERES 

Margarine.  —  Bien  que  la  demande 
ne  soit  pas  considerable  pour  la  mar- 
garine, les  ventes  sont  stables  cha- 
que  semaine.  Les  taux  du  change  ont 
servi  a  affermir  la  base  de  la  mar- 
garine qui  nous  arrive  des  Etats-Unis 
et   le  ton   du    marche   ne  faiblit   pas. 

Margarine : 

fen     moules,     suivant     la 

qualite,  la  lb 0.37     0.39 

En   tinettes       suivant    la 

quality,  la  lb 0.33     0.35 

LE    MARCHE    DU    BEURRE 
TRANQUILLE,     MAIS    STABLE 

Beurre.  —  Les  arrivages  de  beurre 
ont  consiste  aujourd'hui  en  330  pa- 
quets  compares  a  437  pour  le  meme 
jour  de  la  semaine  derniere,  et  50 
pour  la  date  correspondante  de  I'an 
dernier.  II  n'y  a  pas  de  changement 
important  a  noter  sur  ce  marche.  On 
rapporte  que  le  commerce  du  gros 
est  tranquille  par  suite  du  manque 
de  demande  des  sources  exterieures 
pour  des  stocks,  et  le  fait  que  les 
commercants  locaux  semblent  etre 
bien  approvisionnes  pour  le  moment. 
Le  commerce  du  gros  est  plutot  tran- 
quille aussi  la  demande  de  la  part  des 
epiciers  et  des  autres  marchands 
etant  limitee  a  de  petits  lots  pour 
repondre  a  leurs  besoins  immediats 
et  des  ventes  du  meilleur  beurre  de 
cremerie  ont  ete  faites  a  56c  la  lb. 
en  paquets  solides  et  a  57c  en  mor- 
ceaux de  1  lb.  II  se  fait  un  bon  com- 
merce d'oleomargarine  chez  les  mar- 
chands de  gros  a  38c  la  lb.  en  mor- 
ceaux de   1   lb. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cremerie  pasteurise  .    .    .     0.55*  0.56 


Le   meilleur  cremerie 
Bon  cremerie  ...... 

Le  meilleur  de  ferme  . 


0.55  0.55* 
0.54;}  0.54* 
0.49     0.50 


LA     BASE     DU     FROMAGE     STABLE 

AVEC    BEAUCOUP    D'EXPOR- 

TATION. 

Fromage.  —  Avec  la  base  du  fro- 
mage  sans  changement,  le  tonnage 
de  ('exportation  de  semaine  en  se- 
maine est  tres  considerable  et  de 
grosses  consignations  sont  expedites 
au  dehors.  La  demande  locale  est  de 
saison,  aussi.  Les  arrivages  a  date, 
cette  annee,  montrent  que  I'expedi- 
tion  du  port  de  Montreal  est  moins 
considerable  que  celle  de  I'an  der- 
nier. Cette  difference  ressort  a  105,- 
000   boites. 


Nous  cotons  : 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24*. 

No.  3,  la  lb 0.24 

LES   OEUFS   ARRIVENT    EN    QUAN- 

TITE,    MAIS    L'EXPORTATION 

EST  CONSIDERABLE 

Oeufs.  —  Bien  que  les  oeufs  arri- 
vent  en  grande  uantite,  la  grosse  de- 
mande de  la  part  du  consommateur  a 
porte  surtout  sur  le  stock  de  choix. 
Cela  a  eu  pour  effet  de  maintenir  le 
prix  eleve  et  par  suite  il  est  un  peu 
plus  ferme  que  la  semaine  derniere. 
II  ne  faut  pas  oublier  aussi  que  si  les 
arrivages  ont  ete  considerables,  de 
grandes  quantites  ont  ete  expediees 
en   Angleterre. 

Voici  les  prix  du  gros  que  nous  co- 
tons: 

Oeufs  strictement  frais    .  0.62  0.64 

De  choix 0.55  0.58 

No  1 0.50  0.52 

No  2 0.43  0.45 

LE    PRIX    D'ACHAT   DES   VOLAIL- 
LES    BAISSE 

Volailles.  —  En  vue  du  fait  que  les 
acheteurs  sont  plutot  erratiques  dans 
ce  qu'ils  veulent  et  I'incertitude  qui 
en  resulte  pour  le  marche,  les  prix 
d'achat  payes  par  les  marchands  de 
provisions  ont  baisse  considerable- 
ment.  II  y  a  eu  une  grosse  augmenta- 
tion dans  les  arrivages,  et  c'est  la 
une  raison  de  la  baisse  du  prix  au 
producteur.  Les  prix  de  volailles 
dressees   restent  sans  changement. 

LE    POISSON    FRAIS    SE    VEND 
BIEN. 

Poisson.  —  Le  prix  du  saumon  de 
Gaspe  a  baisse  un  peu  au  cours  de  la 
semaine,  son  prix  etant  de  35c  a  40c 
la  lb.  Le  poisson  frais  se  vend  bien 
au  commerce  des  endroits  de  ville- 
giature,  et  le  mouvement  est  bon. 
Les  empaqueteurs  se  preparent  pour 
I'ouverture  de  la  saison  des  huttres 
le   mois   prochain. 

Poisson  frais  * 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dore 0.22 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr6par6es) 0.15 

GaspeYeaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12  0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Flelan,  Est 0.23  0.24 

Fletan,  Ouest 0.23  0.24 

Morue,  tranchee    ....     0.10  0.12 

Morue  pour  le  marche^     .     0.07  0.08 

Carrelets 0.09 

Crevettes 0.40 

Homards   vivants 0.45 

Petit  brochet    (pinke),  la  lb.    .  0.14 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.28  0.30 

Saumon  de  Gaspe  ....     0.35  0.40 

Trulte  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson  bianc 0.17  0.18 

Truite  de  ruisseaux  .    .    .     0.35  0.40 


L'EPICERIE 

Les  changements1  de  prix  ont  ete 
a  tres  peu  d'exception  pres  ces 
nombreux  au  cours  de  la  semaine,  et 
changements  ont  ete  des  avances.  Le 
cafe  a  monte  de  2c  la  lb.  pour  toutes 
les  varietes.  Le  savon  en  parcelles  se 
vend  plus  cher,  de  meme  que  les 
sauces,  les  olives,  les  marinades  et 
les  confitures  composees.  Le  mince- 
meat a  subi  une  forte  avance  autour 
de  26c  et  28c  la  livre,  en  vrac.  Les 
nouveaux  prix  du  saumon  au  com- 
merce ont  ete  donnee  et  ceux  des  soi- 
deurs  (jobbers)  seront  probablement 
annonces  bientot.  Les  conserves  de 
fruits,  dans  le  sirop  epais  se  vendent 
plus  chers.  Les  noix  sont  fermes  et 
les  amandes,  les  avelines  ont  mon- 
tre  un  certain  mouvement  cette  se- 
maine. Les  marches  du  grain,  bien 
que  faciles  aux  Etats-Unis  sont  a  la 
hausse  ici,  mais  il  est  tout  probable 
que  les  prix  peuvent  baisser  dans  un 
moment  a  I'autre.  Le  gingembre  et 
les  clous  sont  plus  chers  et  le  poivre 
est  tres  ferme 

II  y  a  eu  des  declins  sur  les  mar- 
ches du  foin,  des  legumes  verts  et 
des  fruits.  Les  tendances  sont  vers 
I'affermissement  du  marche  des  fe- 
ves  et  des  pois.  En  general,  les  con- 
ditions du  marche  sont  raisonnable- 
ment  satisfaisantes. 

LES    MARINADES    A    LA    HAUSSE; 
LES    OLIVES    AUSSI 

Marinades,  Olives,  etc.  —  Une  re- 
vision a  la  hausse  est  actuellement 
en  vigueur  sur  les  marinades,  les  oli- 
ves, les  cornichons,  etc.  Voici  quels 
sont  les  nouveaux  prix:  les  marina- 
des melangees  sucrees.  en  pots  de 
20  onces  ont  monte  de  $4.25  a  $4.85 
la  douzaine  et  les  cornichons  sucres 
de  la  meme  dimension  de  $4  a  $4.55; 
tandis  que  les  marinades  melangees 
aigres  sont  rendues  a  $4.50  de  $3.75 
qu'elles  etaient  la  semaine  derniere 
et  les  cornichons  aigres  de  $4.50  a 
$3.80.  Les  olives  Queen  sont  cotees 
comme  s>uit:  5  onces,  $1.25;  6  onces, 
$1.55;  8  onces,  $2.30;  10  onces,  $2.80 
et   16  onces,  $3.40. 

LA    MINCEMEAT   PLUS   CHERE   DE 

MEME    QUE    LES   CONFITURES 

COMPOSEES. 

Mincemeat  et  confitures. — Le  prix 
de  la  mincemeat  a  ete  considerable- 
ment  augmente.  Cette  hausse  est  pro- 
bablement due  au  prix  plus  eleve  de- 
mande pour  le  raisin  et  le  corinthe 
et  les  autres  ingredients.  En  seaux  de 
25  lbs,  elle  se  vend,  la  lb.  26c,  soit 
une  hausse  de  11c.  Les  prix  des  con- 
fitures ont  monte  egalement.  Les 
voici:  confitures  de  Raymond, 
seaux  de  30  lbs,  14c  la  lb.;  en  pots 
de  verre  de  1  lb.  15c  de  plus  la  dou- 
zaine  a   $1.80.    Les   confitures  d'Upton 
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|e    vendent:    en    seaux    de    4    lbs,    76c 

t  en   pots   de    12   onces,  $2.35   la   doz. 

E   SUCRE   SE   MAINTIENT   FERME 

A    LA    RECENTE    AVANCE. 
Sucre.   —    Depuis    I'avance    recente, 
sucre  raffine  n'a  pas  enregistfre  de 

langement.    Une    raffinerie    continue 
vendre    a   $9.95,    mais    il    semble      y 

'oir  une  adhesion  au  prix  adopte 
lir  les  raffineries  qui  ont  change 
jurs  cotations  le  8  et  le  9  d'aout.  La 
4ule  chose  importante  a  noter,  c'est 
I  serieuse  diminution  des  stocks  et 
«|la  est  du,  en  grande  partie,  aux 
tlficultes  occasionnees  par  la  greve 
<|s  marins  de  New-York.  Les  raffi- 
lurs  disent  que  la  fermeture  de 
ljrs  fabriques  sera  de  courte  duree 
«  qu'ils  pourront  repondre  aux  be- 
ttns    de    leurs    clients. 

Jous  cotons: 

Les  100  livres 
iantic,  extra  granule   ....   10.50 

■adia,  extra  granule 9.95 

■Lawrence,  extra  granule  .    .   10.50 
|.ada,  extra  granule  ......     9  95 

|ninion  cristal  granule    . 


',   barils 

1   (boites  de  25  liv.) 

,    (boites 

■  1  livre  . 

'   No   1    .    , 

1  No   2   or    . 

1  No  3    .    .    . 

)udre,  barils 

>udre  50s.    . 


•    .    .    9.95 

10.15'  HUO 

10.55  10.70 

50   livres)    10.35  10.50 

11.05 

•    •    9.75     9.55 

9.45     9.55 

9.35     9.45 

10.05  10.20 

10.15  10.50 

■poudre  25s IO.35  10. 60 

|es  et  des,  100  lbs.  .  10.55  10.65 
■ss,  boites  de  50  lbs.  .  10.65  10  75 
|3S,  boites   25  livres    .    10.85  10  95 

I58'  Pacl-  2  Ins 11.95  12  n.-, 

■lorceaux  Paris,  barils  ...   10  55 

"       100  lbs 10.65 

boites  50  lbs  ...   10  75 

bottes  25  lbs  .   .   .  10.95 

cartons  5  lbs  .  .  .   11.70 

I        "      cartons  2  lbs  ...   12  45 

»al  Diamond,  barils    .    .    .    10.55 

boites   100   lbs.   10.65 

boites    50    lbs.    10  75 

boites    25    lbs.    10.95 

8  PRIX   DU   SAUMON   SONT 

*RTIS;  LES  CONSERVES  DE 

FRUITS   A    LA    HAUSSE. 
•serves.  —   Les  metteurs  en  con- 
*    ont    annonce    leurs:    prix    d'ou- 
■•Is  au  commerce  du   gros  pour  le 
#1    en    conserve.    II 
•fs    sur    les 
eiouveau 

Jet  blanches,  noyau  enleve,  est 
♦5  pour  la  variete  dans  du  si- 
lais(.  Les  groseilles  se  vendent 
#e  prix  avec  100  pour  cent  de 
'|n.  La  base  du  prix  est  aussi 
fp  la  douzaine  pour  les  fraises 
fframboises.  Les  prix  des  s©|- 
».  jobbers)  au  commerce  pour  le 
t  seront  probablement  annon- 
*'  a  la  semaine  prochaine. 
fRVES  DE  FRUITS 
m cotons: 

1'  „2^s-  d°z-    •    •    .     1.40     1 65 
I'  3s-  doz L80     j  95 

■•  «all->  doz 5  25 

trries'  2s 2.40 


a    eu    des 

conserves    de    fruits 

prix    pour    les    cerises, 


Groseilles,  noires,  2s.  doz. 

gallon,  doz.   . 
Cerises       rouges,       sans 

noyau,    sirop    epais     la 

douz 

•Cerises     blanches 

noyau   

Gooseberries,  2s  doz 
Gooseberries,   2s.    (seaux)   2774 
Peches,  20  onoes,  doz 


4.65 
16.00 


sans 


4.40 
4.40 


4.50 

4.50 
4.65 
2.80 


Peches,  No  2 


2.80 


3.00 
4.00 
2.90 
3.25 
1.90 
3.60 


2.45 
4.65 


4.85 
1.95 


Peches,  2%    .  ,  7C 

Poires,   2s.    .    .  '    '    '  $£ 

Poires,  2%b.  .    .  '.   '.   .'  .'. 

2s.   (sirop  clair)  .'..*."" 
Annanas  (gratte  et  tranche)  2s 

Annanas  2%s ITQ 

Prunes,  Lombardie  ....  200     220 

Reines-Claudes,        ver- 
tes,  2s 

Reines-Claudes     (sirop 
clair)    2s    .     .    . 
Framboises,   2s 
Framboises,  2^s 
Fraises,  2s    .    .    .    .'.'.'.'.'   .'     4'65 

LEGUMES 

Asperges   (americaines  ver- 
tes),  doz.  2%s 

Asperges  importers,  2%'s 

Feves,  Golden  Wax   . 
Feves,  Refugee    .    . 
Ble-d'lnde   (2s)    .    .    .    .*.'  2^6 

Betteraves,   2  liv. 
Carottes  (tranchees), '23. 
B16-d'Inde  (en  epls)  gal 

Epinards,   3s 

Epinards  Californie,  2s 

Tomates,  Is 0  95 

Tomates,  2s.   . 
.Tomates,  2^s.    . 
Tomates,   3s    ...     . 
Tomates,  gallons  ...  6'66     7  0' 

Citrouille,    2%s.    (douz.) 
Citrouille,  gallon   (douz.) 

Pois.  standards 1  85 

Pois,  early  June    ...         192* 
Pois,  tres  fins,  20  oz.   .  '     "'  300" 

Pois,  2s.,  20  oz "         !  57i 

Pommes     de     terre.     Can.     su- 

cr^es,  boites  2  liv.  ...  2  75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 


1.45 
7.25 

3.15 


5.75 
5.25 
2.00 
1.75 
2.35 
0.95 
1.75 
750 
2.85 
3.50 
1.00 


2.10 
2.15 


1.10 
3.25 
1.90 


Saumon: 
Chums,    boites 

liautes   .    .    . 
Chums  ,  boites 


POISSON 


de    1    lb., 


1.35 


2.15 


4.50 
2.60 


de   y2  lb., 

plates j  12 

Boftes    hautes    de    1    lb 
caisses    de  4  dz,  la  dz 
Pinks,   1  lb.,  plates    . 
Pinks,  1  lb.,  hautes   . 
Pale,  %  lb.,  douz.  .    . 
Pale,  1  lb.,  douz.   ... 
Pinks,   %   lb.,  douz.   .    .' 
Cohoes,  1  lb.,  hautes   .    . 
Cohoes,   1   lb.,   plates   . 
Cohoes,  %   lb.,  plates    .    . 
Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.60 
Red  Springs,  %  lb.    .    . 
White  Springs    (Is)    .    . 
Saumon     Gaspe,     marque 
Niob6  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2  25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates _'  3  gQ 

Saumon     Alaska,     rouge 

1  lb ; 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     190 
Steak    de    baleine,   1   lb., 

plates  

Harengs,     kippers,     doiiz. 

(caissse    de    4    douz.) 
Harengs     (sauce    aux    to- 
mates)  douz 2  25 

Haddies    (lunch),   y2  lb. 


4.80 

2.25 

2.75 

1.37A 

2.37* 

1.624 

3.75 

2.25 

1.75 

4.60 

2.45 

2.30 


4.50 
2.00 

1.90 

2.25 


2.35 


25.00 


Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25 
Sardines  canadiennes   (en 

c  cai.sse) 6.25     6.75 

bardines  norvegiennes,  la 

caisse  de  100   (14s.)    . 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     quality,      la 

caisse 

Sardines  franchises   . 
Viande     de     crabe     japo- 

naise.  douz 

Clams    (riviere),   1   lb.,   la 

douz.    .    .    . 


6.25  17.50 
...   32.00 


6.50 
190 


LES 


PRIX  DES  NOIX.  AVELINES, 
TC,  MONTENT. 
Noix.  —  Les  importateurs  qui  ont 
visite  recemment  les  marches  des 
Etats-Unis  sont  revenus  avec  le  rap- 
port qu'il  n'y  a  pas  d'excedent  de 
stock  del'autrecote  de  la  ligne  45me. 
Les  prix  sont  extremement  eleves  et 
la  rarete  des 
aggravee 


peanuts   sur   place   s'est 
par   suite    du    fait    que      les 
fermiers   ne  font  pas  de   livraison.   Lo- 
calement,  cette   semaine,   les 
noix,    des    avelines      et    des 
sont   cotes   a   90c    la    livre 
decidement   faible. 


prix   des 
amandes 
Le   ton   est 


Nous   cotons: 


Amandes,  la  lb 

Amandes  (e"cal6es)    .  057 

Amandes   (Jordan)    .    .    .    . 
Noix  du  Bresil   (nouvelles)  029 
Noix  du  Bresil   (med.)    .       015 
Avelines    (Sicile),   la  lb.    .    0  29 
Avelines    Barcelone    .    .    .   0.26*  0.30 
I\oix   Hickory    (grosses   et 

Petites) 0  10 

Peanuts   (roties)   — 
Pecans  (New  Jumbo)  la  lb    0  32 
Ju«»1k> 020 

£ancy 0.16 

Extras q  12 

Saleea  espagnoles,  la  lb      0  25 

Ecalees   No    1,    Espagnoles  0^20 


0.28 
0.60 
0.70 
0.33 
0.17 
031 


0.15 


Ecalees  No  1 0 

Ecalees  No  2 

Peanuts    (salees)   — 
Fancy  entieres,  la  lb. 
Fancy  cassees,  la  lb. 
Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb q  32 

Pecans,  grosses,  No  2,   po^ 


0.35 
0.23 
0.17 
0.14 

11,-1; 

0.21 
16*  0.18 


0.14 

0.38 
0.33 


Nouvelle-Orteans, 


tres 


0.32 
0.21 


0.35 
0.35 
0.24 


0.60 
0.35 

0.25 
0.90 
0.33 

LE 


2.50 
1.00 


lies 
Pecans, 
No  2 
Pecans,  "Paper  shell 
grosses  Jumbo  .    . 
Noix  (Grenoble)    ....    .'  029 
Noix     (Nouvelles    de    Na- 

Pjes) 0.23 

Noix   (ecalees) 

Noix   (espagnoles)    ....  0.30 
LES       DATTES       DIMINUENT; 
CORINTHE    ARRIVE    ET    PART 

VITE. 
Fruits  sees.  —  Un   soldeur   (jobber) 
local   a   un   peu  diminue  ses  prix  pour 
les   dattes.    Les    Dromadaires   sont   co- 
tees  a  $7.25  la  caisse  et  les  Royal    Ex- 
celsior a   $6.25.    II   y  a    un    marche   de- 
garni    pour   les   nouveaux  arrivages  et 
un    char  de   corinthe   arrive   la   semai- 
ne     derniere   a    ete   distribue 
journee    ou    deux.    II    semble 
une      demande    insistante 
parts   pour   les   fruits  sees  de   I'Ouest, 
surtout,   la   demande   est  considerable. 


en    une 
y    avoir 
de    toutes 
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Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy  .   . 0.30 

Pommes  (6vapor6es) 0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16  0.18 

Poires 0.25 

Pelures  (anciennes) — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25.  lbs, 

la  lb 0.18  0.20 

Malaga  pour  la  table,  bolte  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16  onces    .    .    .   0.17  0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,   loose,    3   couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepine"  de  choix,  12  onces  ....  0.12 
Epepine"  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepine"  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins   (fancy) 0.17 

Valence,  choisi »....  0.11  J 

Valence,   4  couronnes,  par 

couches 0.11J 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27£  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces 0.16J 

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .   0.20  0.23 
Paquets  de  15  onces  .    .    .  0.20J  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe   de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.25 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.25 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior   0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces)    .....    5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Pruneaux — 
Californie  (boites  de  25  lbs) : 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....  0.22 

80-90s 0.19 

90-100s 0.15  0.17 

100-120S 0.14 


LES   FEVES   EN   PETITE   DEMANDE 
MAIS    LE    MARCHE    RESTE 

FERME. 

Feves.  —  Bien  que  le  marche  soit 
tranquille  au  point  de  vue  des  ventes 
domestiques,  de  gros  lots  de  feves 
ont  pris  la  direction  de  plusieurs  en- 
droits  des  Etata-Unis.  Le  ton  du 
marche  est  fort  et  pour  le  moment, 
du  moins,  les  marchands  de  gros  ne 
semblent  pas  disposes  a  laisser  bais- 
ser  les  prix. 

Nous  cotons: 

Feves    canadiennes,    tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.40  5.70 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  rgcolte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

BEAUCOUP        DE       CHANGEMENTS 

POUR    LE    RI2    ET   LE    MARCHE 

EST    TRES    NOMINAL 

Riz.  —  Les  changements  sont  fre- 
quents sur  le  marche  du  riz.  Les 
stocks  disparaissent  du  marche  pour 
certaines  varietes  et  ensuite,  un 
stock,  en  petite  quantite,  est  offert. 
Le  marche  est  decidement  nominal, 
et  les  tendances  indiquent  que  quel- 
ques-unes  des  meilleures  varietes  se 
vendront  autour  de  20c  la  livre  avant 
longtemps. 

Nous  cotons: 

Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 17.00 

Honduras ) 18.00 

Siam  No   2 13.00 

Siam  (fancy) 12.00 

Rangoon  "B" 13.00 

Rangoon  "CC" 12.75 

Pakling .   13.00 

Mandarin 13.75 

Tapioca,   la  lb.    (seed)    .    .    0.15     0.16 
Tapioca  (flake)    ....     0.12J     0.13 
Tapioca  (pearl) 0.15  0.16 

LES    FABRICANTS    DE    SIROP 

SONT    A    REMPLIR    LEURS 

ORDRES. 

Siropsl  et  Melasses.  —  Les  fabri- 
cants  de  sirop  de  ble-d'lnde  sont  oc- 
cupes  dans  le  moment  a  remplir  au 
plus  vite  leurs  commandes  et  le  niou- 
vement  a  ete  considerable  derniere- 
ment.  Les  prix  ont  ete  maintenus  sans 
changement  et  I'usage  du  sirop  a  ete 
continuellement  considerable  depuis 
quelque  temps.  La  melasse  reste  fer- 
me  sans  changement  et  la  petite  de- 
mande  continue,  avec  des  stocks  suf- 
fisants. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl6-d'Inde:  — 
Barils,  environ  700  livres   .    .    .     0.08J 

%  baril 0.08J 

Kegs 0.08J 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 


Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 
la  caisse 6.05 

Boites  de  10  livres,  caisse  % 
doz.  la  caisse 5.75 

Boites  de  20  livres,  caisse  % 
doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .     2.60 

3  galls.,  seau  38%  liv.,  chaque    3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .  .     6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,   2   douz.,   a  la 

caisse 7.50 

%   barils,  les  100  livres   ....  10.25 

Barils,  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).    4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
1'Ile  de  Montreal — 

Puncheons 0.98    1.03 

Barils 1.01    1.06 

V2  barils 1.03    1.08 

Melasses  Antigoa — 

Puncheons 0.95 

Barils 0.98 

LE  SIROP  D'ERABLE  LENT;  ON 
ATTEND    LE    MIEL. 

Produits  de  I'Erable,  Miel.  —  Les 
prix  ont  ete  maintenus  pour  le  sirop 
d'erable  et  le  Sucre.  La  demande 
n'est  pas  considerable  a  cette  epoque 
de  I'annee,  mais  ceux  qui  veulent 
avoir  des  stocks  paient  des  prix  ele- 
ves  pour  les  lots  dont  ils  ont  besoin. 
Le  miel  de  nouvelle  recolte  n'arrive 
pas  encore  en  grande  quantite,  mais 
le  mouvement  devrait  etre  bientot 
plus  considerable.  II  y  a  encore  sur 
le  marche  du  miel  de  la  vieille  recol- 
te. 

Nous   cotons: 

Sirop  durable — 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 2.50    2.60 

Boites  10  livres,  6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,  12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boites  2%  livres,   24  a  la  cais- 
se, la  caisse 21.38 

Sucre    d'erable    (nominal)    0.27    0.3i 

Miel  clover:  — 

Comb   (fancy) 0.3* 

Comb    (No   1) 0.21 

En  boites,   60  livres 0.26 

En  seaux,   30  livres 0.27 

En  seaux,   10  livres 0.28 

En  seaux,     5  livres 0.28 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18    0.20 

LES    GINGEMBRES    PLUS    CHERS: 
LES    CLOUS    ET    LE    POIVRE 
BLANC  AUSSI 

Epices.  —  II  n'y  a  pas  un  seul  item 
de    la    liste    qui    soit    rapporte  comme 
facile.      Des   prix   plus  eleves  sont 
vigueur    pour    les    gingembres   qui 
vendent,    suivant    la    qualite,   de  i 
40    cents    la    livre.       Le    poivre   blam 
est  tres  ferme,  mais  sans  changement. 
Les   empaqueteurs   disent   que   les  af- 
faires   sont   tres   satisfaisantes. 
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Bkllspice 0.20 

Ipassia 0.32 

I   Cannelle — 

Ikouleaux 

'me  moulue 0  35 

!  0^55 

i  reme  de   tartre    (frangai- 
Ise,  pure) 0.85 

m<  ricaine  (high  test)  .    .   0.80 

■  ingembre  . 0.28 

ingembre   (Cochin  ou  Ja- 

ii  mai'que) 

lacis .'  6'80 

Ipices  m&angees    ....   0.30 
luscade,  entieres    ....   0.60 

luscade,  moulue 0.60 

liivre  noir 0.38 

Ibivre  blanc 0  50 

Irtvre   (Cayenne)    .    .'  .'   .'  0.35 
■pices  a  marinades  ....  0  25 

•  Prika 0.65 

lirmeric 0.28 

j  ide  tartarique,  la  lb.  (eii 
Ihristaux    ou    en    poudre)   1.00 
laine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 

Irvi   (carraway)   holl.  no- 

lninal 0.75 

lanelle,  Chine,  la  lb.    .    . 

■nnelle,  la  lb 

■line    de    moutarde,    en 

frac 0.35 

■line   de   celeri,   en   vrac 
flnominal) 0.75 

■  z   de    coco     filamenteu- 

le,  en  seaux 0.21 

lients  .entlers 0.20 
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0.22 
0.35 

0.35 
0.40 
0.65 

0.95 
0.85 
0.38 

0.30 
1.00 
0.32 
0.70 
0.65 
0.40 
0.55 
0.37 
0.27 
0.70 
0.30 

1.10 

2.00 

0.80 
0.30 
0.35 

0.40 

0.80 

0.28 
0.22 


LES  THES  VONT  MONTER 
i"hes.  — Les  prix,  non  seulement, 
lr  les  Japons  et  les  Ceylans,  mais 
•si  pour  les  Javas  sont  fermes. 
irapporte  que  les  achats  faits  dans 
centres  des  Etats-Unis  ont  ete 
f:z  considerables  recemment  pour 
iorber  des  milliers  de  boites  de 
#  que  la  moyenne  et  cela  a  une 
■ne  sur  les  prix  en  vigueur  au  Ca- 
■a.  On  peut  s'attendre  a  des  avan- 
isur  le  marche  avant  longtemps. 
iinouvement   est   bon. 


Ipus  cotons: 

le,  Souchongs,  la  lb.    .  0.45 

ps.  'a  lb 0.49 

Ige  Pekoes 0.53 

les  Japon — 

f 0.65 

'  Picking 0.55 


0.47 
0.52 
0.55 

0.75 
0.70 


Wa 0.39     0.41 

fee  Pekeos 0.44     0.47 

fee  Pekoes  brise   .    .    .   0.40     0.43 
I  qualites  inferieures  de  th(§s  bri- 
■peuvent  etre  obtenues   des    mar- 
■s   de   gros   sur   demande   a   des 
i  aisonnables. 

I:    AVANCE    DE    DEUX    CENTS 
SUR    LE    CAFE 

-e,    Cacao. —  Une    avance    d'envi- 

f:  la  livre  a  ete  faite  sur  tous'  les 

Les    tendances    ont    ete    tres 

Is  et  le  marche  ne  deviendra  pas 

fa  moins  qu'un  changement  inat- 

I  ne  se  produise.      Les  stocks  lo- 

•iont,  dit-on  suffisants  et  les  der- 

I  semainea   le    mouvement   a   ete 

>ur  le  commerce.     Le  marche  au 

est  ferme  et  sans  changement. 


5.25 
2.75 
1.45 
1.10 


Nous   cotons: 

Bogotas,  la  lb 0.43     0.45 

Jamaica,  la  lb o  38     0  41 

Maracaibo,  la  lb.   .    .  o  38     0  42 

Mocha  (types)    ....'."  040     045 

Mexicain,  la  lb 0  40     0  44 

Bio'  la  lb 0.36     0.384 

bantos,  Bourdon,  la  lb  0  43     0  45" 

Santos,  la  lb 0.40     042 

Cacao: 
En  boites  de  1  lb.,  la  douzaine 
En  boites  de  y2  lb,  la  douzaine 
En  boites  de  y4  lb.,  la  douzaine 
Dimension  10s,  la  douzaine 
LE    MARCHE    LOCAL    DU    GRAIN    A 
LA    HAUSSE;    LE    FOIN   A    BAISSE 
Foin  et  Grain.  —  Les  prix  ont  bais- 
se pour  le  foin.     Le   No.  1   est  cote  en 
baisse   de  $3   a  $27   la  tonne;    le   No  2 
de    $2   a   $25    et    le    No.    3    se    vend    de 
$22  a  $23  la  tonne.     La  demande  n'est 
pas    considerable    dans       le    moment. 
Les    prix    du    grain    sont    a    la    hausse 
ici,  tant  pour  I'avoine  que   pour  I'orge, 
bien  que   la  tendance  soit  a   la   baisse 
sur   les   marches  des    Etats-Unis.      Des 
prix  plus  bas  seront  probablement  en 
vigueur  d'ici    peu. 
•Foin.  paille.   grain    (prix  du   gros,   par 

lots  de  chars) : 
Bon.  No  1,    tonne   de    2,000    lbs  $30.00 

Bon,  No  2   '. 27  00 

Bon,  No  3 .'.'.'     25.00 

Pail'e 11.00 

Avoine: 

No  2  C.W.    (34   lbs) i  021 

No  3  C.W i.oi " 

Extra  Feed i.oi 

No  1  Feed o  99 

No  2  Feed o.93 

Orge: 

No  3  Extra i  46 

No  3 ]  ,., 

No  2 146 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'elevateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

LES    FRUITS    VERTS    EN    GRANDE 
DEMANDE 
Fruits.   —    Les   fruits   verts   se    ven- 
dent    bien    et    il    y    a    un    grand    choix 
parmi    plusieurs    varietes.       La    saison 
des    groseilles,   des   cerises,   des   fram- 
boises,  etc.,  est  finie,   et   les   prix   plu- 
tot  eleves  sont  en  vigueur  pour  la  plu- 
part  des  lignes.     Les  pommes  Duches- 
se,    Strawberry    et    Yellow    Transpa- 
rent sont  actuellement  sur  le  marche. 
Les    melons    de    Montreal    se    vendent 
de    $20   a    $25    la    douzaine    et    I'appro- 
visionnement    est    bon    dans     le    mo- 
ment. 

LES  TOMATES  MOINS  CHERES  ; 
DE  MEME  QUE  LES  BETTERA- 

VES  ET  LES  CAROTTES. 
Legumes    verts. —  Des    prix     moins 
eleves   sont   demandes   pour   les  toma- 
tes  et  les  tendances  sont  plus  faciles, 
pour    la    plupart    des    legumes    verts. 
Les    patates    nouvelles    sont    cotees    a 
$2.60    le    sac    et    I'approvisionnement 
est  bon.     Le  ble  d'lnde  est  cote  a  15c 
la   douzaine.      Les   carottes,   les   bette- 
raves,    les   navets,   etc.,   sont   en   abon- 
dance    et    les    prix   sont    moins    eleves 
que  ceux  de  la  semaine  derniere. 


VENTES    PAR     HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
!es  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom 
I'huissier  arrive    en   dernier   lieu. 
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POUR  L'EMMAGASINAGE  DE  L'HUILE 
mettra  votre  "commerce  d'huile  sur  une  base  pro- 
fitable. Elle  est  a  I'epreuve  du  coulage  et  de 
I'evaporation;  elle  est  precise,  commode,  absolu- 
ment  propre,  jolie  et  elle  sauve  beaucoup  de 
temps.  Elle  vous  permettra  de  vendre  plus 
d'huile  avec  moins  de  travail.  Pas  de  perte  d'au- 
cune   sorte.      Pas   d'odeur. 

Permettez-nous  de  vous  envoyer  notre   litterature 
prouvant  nos  dires. 

S.  F.  BOWSER  COMPANY,  LTD. 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 

Bureaux  de  ventes  dans  tous  les  centres. 
Representants  partout. 


Pensez  a  Votre  Salle  a  l'Huile 

Songez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
nipuler  de  la  gazoline  et  de  l'huile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
par  l'emploi  d'un  equipement  moderne. 

Chaque  vente  que  vous  faites  vous  donne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
s'en  vont-ils  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  l'huile  ren- 
versee  ou  perdue  par  le  coulage,  I'evaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
la  manutention? 

UNE  POMPE 

Fig.    19. 

Equipe- 
ment     pour 
petrole. 


Fig.  241.   Pom- 

pe    a     gazoline 

"Sentinelle 

Rouge". 


Des  Profondeurs  Froides  de  l'Atlantique 

Proviennent  ces  Delicieux  Mets  Marins 

Marque  Brunswick 

Au  large  de  la  Baie  Passamaquoddy,  sur  la  cote  du  Nouveau-Brunswick,  la  flottille 
de  peche  de  Connors  Bros.,  Limited,  travaille  febrilement  a  recueillir  les  "prises" 
parmi  lesquelles  est  choisi  ensuite  le  meilleur  poisson  destine  a  etre  empaquete  dans 
des  receptacles  portant  la  marque  bien  connue  Brunswick. 

Dans  toutes  les  phases  du  procede  d'empaquetage,  depuis  le  moment  ou  le  poisson 
est  sorti  de  son  element  naturel  jusqu'a  ce  que  le  receptacle  soit  cachete  et  etiquette, 
toutes  les  precautions  imaginables  sont  prises  pour  assurer  le  maintien  de  cette 
qualite  exceptionnelle  qui  fait  la   renommee  des   mets   marins   Marque    Brunswick.   . 


Ayez  toujours  en  magasin  un  bon  stock  de  produits  de  la  Marque  Brunswick. 


CONNORS  BROS.,  LTD.,    blocks  HAHBoh.  n.b. 
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SODPE  Al)X  TOMATES 

Sa  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 
le  monde— 
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La   qualite   y   entre 
avant    que     I'etf- 
quette  soit  mise 
sur  la  bofte. 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivez  directement 


Dominion  Canners,  Med 

HAMILTON,    CATSTADA. 


En   «crlvant   aux   annonce 


urs,   mentionner  "Le   Prix   Courant",   s. 


vp. 
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Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

aii  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

par  tout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


FAIT  AU  CANADA 


■gft-  »^:-f,V«*'  -    "     ' 


™I~KE~  FA  I R  B  A  N  Kcowpawj 

LIMITED 


MONTREAL 


Laissez  faire  votre  ouvra$e 
par  ks  Jumeaw  GOLD  DUST. 
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Pour  tous  vos  clients 


La  Confiture  aux 

Fraises 

St.  Williams 

Empaquetage  de 

1919 


Lorsque  vous  vendez  une 
confiture  dont  la  qualite  est 
uniforme,  vous  p  o  u  v  e  z 
compter  sur  une  augmenta- 
tion de  '  ventes  -repeftees.'' 
La  qualite  de  la  confiture 
aux  fraises  St-Williams  est 
garantie. 


St.  Williams  Fruit  Preservers,  Limited 


Simcoe  et  St.  Williams,  Ont. 


Maclure  &  Langley,  Limited 


Montreal 


Distributeurs 
TORONTO 


Winnipeg 
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Mets   Prepares    de 

CLARK 

Les  Populaires  Specialities  Alimentaires 

Faites  au  Canada 

Feves  au  lard  Boeuf  Sale  Langues  de  Boeuf 

Bifteck  aux  oignons  Saucisse  Cambridge 

Pattes  de  cochons  desossees  Viandes  en  pots  Ragouts  anglais 

Soupes  concentrees  Catsup  aux  tomates 

Boeuf  fume  tranche  Ragout  de  rognons  Galantines  de  vaande 

Spaghetti  a  la  sauce  aux  tomates  et  au  fromage,  etc. 


AGHETEZ  DES  MARCHANDISES  GAMADIENNES 
W.  Clark,  Limited 


TENEZ  LES  CANADIENS  OGGUPES 


Montreal 


Contre  toutes  les  maladies  nerveuses 

Les   Poudres   Nervine 
de  Mathieu 


Un  remede  sans  egal  contre  ces  malaises 
d'occurrence  journaliere,  telles  que  mat  de 
tete,   nevralgie,    insomnie,   etc. 

Plusieurs  de  vos  clients  ont  besoin  d'un 
semblable  calmant  pour  les  nerfs.  Rappe- 
lez-vous  que  ces  Poudres  Nervine  ne  con- 
tiennent  pas  de  morphine,  d'opium  ni 
aucune  substance  donnant  i'habitude  des 
drogues. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 

SHERBROOKE,    QUEBEC. 


Ventes  rapides  ! 


Gros  profits  ! 


II  y  a  une  demande  continuelle  pour  les  Polis 
Canadiens. 

Prenez  votre  part  de  ce  commerce. 

Nous    manufacturons   toutes    ces    lignes    bien 

connues: 

POUR  LA  MAISON:  —  Poli  Ideal  a  argente- 
rie,  Poli  a  Metal  Klondyke,  Cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon. 

POUR    L'AUTOMOB I  LE:— Preparation    Klean- 
all    pour    carosseries    d'auto,    Preparation    Re- 
newall   pour  capotes  d'auto,  Cire  a  Auto. 
Donnez    votre    commande    a    votre    marchand 
de  gros  ou  ecrivez  a 

CANADIAN  POLISHES,  Ltd. 

Succes:f3urs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 
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POUR  LE  TEMPS  DES  CHALEURS 


THE  MESSINA 

l-EMONADE 

POWDER 

ToSn2TECTED  BY  A  PE.RPETU* <- 

'ng°Lma,"<.  entered  accord 

THO,?cNADA   IN   THE    YEAR   0« 
AJ?UCS*ND       EIGHT      HUNDRED 
"ND  SEVENTY-FOUR  BY 
ROSENHEIM     &    JONAS 

"ou^'CULTURE  UNDER   N°  3 
REGIST     3  'N  ™E  TSfl°£ 

oeal'fdI  manufacturing .00 

*U    B?    SELLING     IMITATIONS 
Fuu    F,errpH°SECUTED    TO  T« 
lL  EXTENT  OF  THE   LAW 

HENR|  JONAS  &  CO 

0S°LE     PBOPBItTO"5, 

MONTREAL 


TOUT   EPIC1ER 
DEVRAIT   SE 
PREMUN1R    DE 
LA   FAME USE 


-\*l  MESS/A/4 

J 
I 


^SENHEIM*  JONAS 


Montreal 

f        ^OSTPPactTCAL  THING 
•  F°»  EVENING  PARTIt* 


POUDRE  mm  MESSINA 

ET  DE  LA  NON  M01NS  FAMEUSE 

Poudre  Orangeade  "Messina35 

QUI  PERMETTENT  DE  PREPARER  LES   PLUS  DELICIEUSES   BOISSONS  ET  LES 

PLUS    HYGIENIQUES. 

Les  Poudres  "Messina" 

rous  seront  demandees  constammcnt  cet  ete,  car  voila  plus  de  45  ana  qu'elles  sont  employees  et 
ippreciees  par  vos  clients.  C'est  en  effet  en  1874  que  la  marque  de  fabrique  des  Poudres  MESSINA 
.  ete  obtenue  par  Rosenheim  et  Jonas,  et  depuis  ce  temps,  elle  est  devenue  la  grande  favorite  pour 
i  preparation  de  la  savoureuse  Limonade  et  Orangeade. 

Economiques  et  Faciles  a  Employer 

e  contenu  d'une  boite  de  poudre  Messina  peut  faire  un  demi-gallon  de  bonne  limonade  ou  oran- 
eade.  Pour  preparer  un  bon  rafraichissement,  faire  dissoudre  une  a  deux  cuillerees  a  the  de 
ette  poudre  dans  un  verre  d'eau;  pas  besoin  de  sucre. 

RENEZ  EN  STOCK  DES  A  PRESENT  LES  POUDRES  MESSINA,  POUR  ETRE  PRET  A  RE- 

PONDRE  A  LA  DEMANDE  DE  CET  ETE. 

HENRI  JONAS  &  CIE. 


Maison  fondee  en  1870. 


'3-177  RUE  SAINT-PAUL  QUEST 


MONTREAL 
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Nous  off rons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Mentbe 

Muscade        '  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX  SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL   OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S  FAVORITE 


La  Le  La 

Qualite     Service   Demande 

Font  que  nos  lignes  de  Biscuits 
et  Bonbons  sont  d'une  valeur 
exceptionnelle  pour  tout  mar- 
chand  qui  les  tient  en  magasin. 

Essayez-nous  pour  votre  pro- 
chaine  commande. 

Demandez-nous  notre  plus  re- 
cente  liste  qui  vous  donnera 
une  idee  des  lignes  que  nous 
manufacturons. 

Nous  accueillerons  avec  plaisir 
vos  demandes  d 'informations. 

The  Montreal  Biscuit 
Company 

Manufacturiers  .de 
Biscuits   et   Confiseries 

Montreal. 


11   faut  distinguer  les 
Allumettes  et  les 
Allumettes  d'Eddy 

Lesquelles   vendez-vous  ? 

II  y  a  tout  autant  de  difference  entre.les  allumettes  qu'il 
y  en  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 

On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 

Les  allumettes  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis  : 

Elles  ne  vous  desappointent  jamais.  (Le  marchand  non 
plus  ne  recoit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet) . 

70,000,000  de  ces  allumettes  sortent  de  notre  fabriquetous 
les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pays. 

Un  ecoulement  rapide  de  stock  voila  ce  que  cherche  tou- 
jours le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy  la  chose 
devient  tres  facile. 

Connues  d'un  ocean  a  l'autre,  elles  se  vendent  toutes 
seules. 

Vous  ygagneriez  aenvoyervotre  commande  aujourd'hui. 

THE  E.  B.  EDDY 
CO.,  LIMITED. 

HULL,    CANADA. 


Si  vous  eprouvez 
quelque  embarras 
dans    vos   achats 

CONSULTEZ 

les   Annonces  du 

PRIX  COURANT 


et  ecrivez  aux 
annonceurs 
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La  meilleure  preuve  que  nous  pourrions  donner  de  la  qualite  de  nos  confitures 
et  de  nos  gelees,  c'est  le  fait  qu'elles  sont  vendues  non  seulement  dans  la  pro- 
vince de  Quebec,  mais  encore  dans  l'Ontario  et  dans  les  provinces  de  l'Ouest. 
Le  chiffre  de  nos  ventes  ne  cesse  de  s'accroitre. 

Le  soin  que  nous  prenons  a  choisir  nos  fruits  assure  une  uniformite  de  qualite 
qui  se  traduit  par  des  ventes  repetees  et  un  nombre  de  clients  de  plus  en  plus 
grand  pour  le  marchand  qui  tient  en  stock  nos  PRODUITS  PURS  ET  DE  WlW- 
TE  FACILE. 

Notre  procede  de  fabrication  conserve  non  seulement  la  forma  da  fruit,  mais 
aussi  sa  saveur  naturelle.  Nous  n'employons  dans  la  preparation  de  nos  pro- 
duits  que  les  meilleurs  ingredients  avec  le  resultat  que  nous  sommes  en  posi- 
tion de  garantir  la  qualite  des  produits  portant  notre  marque  de  fabrique. 

POUR  DONNER  SATISFACTION  A  VOTRE  CLIENTELE  ET  SURTOUT 

LA  CONSERVER 

Prenez  en  stock  notre  ligne  complete.  Etalez-la  bien  a  la  vue  dans  voire  ma- 
gasin  et  votre  commerce  de  CONFITURES  ET  DE  GELEES  deviencffa  Tune 
des  Hgnes  les  plus  payantes  que  vous  vendez. 

Si  vous  ne  connaissez  pas  encore  la  purete  et  la  qualite  de  nos  produits,  une 
commande  d'essai  fera  plus  que  tout  ce  que  nous  pourrions  dire  ici. 

COMMANDEZ  IMMEDIATEMENT  ET 

ATTENDEZ  AVEC  CONFIANCE 

LE  RESULTAT. 


Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd, 


QUEBEC    (P.Q.) 
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Volatile  Vivante,  Oeufs  Frals 

Pondus  et  Plume 

Demanded  par 

/     P.   POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 

Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


hxigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon    Presse 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail1 


j    Keguuer  ex 


COTE   &   LAPOINTE 

Enr. 
287  rue  Adam,   MAISONNEUVE 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

PropriStaire 

COTE    DU 

PALAIS 

"J 

Americain, 

$3.00,  $3.50   et 

$4.00   pa 

r  jour. 

Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection" 

\J 

^  BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  bien  en  vue  dans 
votre    magasin. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  436 


Arthur    Brodeur. 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne  Kola 


V. 


Cidre  Champagne 
Cldre  de  Pomme 
Eau  Mine>ale 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  ™£™°n= 


LASALLE  256 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

VTRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TBOIS-RIVIEBES 


Tout   le   monde   connait,   Tout   le   monde    achete 


Sfi 


RIGA 


99 


Vente 
assures 


Demande 
considerable 

</ 

*      .  La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.   Garnissez  done  vos  stocks 

AVIS     aUX  d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatif 

fnmmprran.e       contre  ce  terrible  fl<5au- 

VsUIIlIIlCr^alllS  Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 

SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,    40    RUE    PLESSIS,    MONTREAL. 
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Alors  et  Aujourd'hui  ! 

mande  pour  les  tabacs  favoris  du  Canada.  epoque  la  de- 

parties  du  Canada  re^onnaissen^a  bonl"!  eel  .abacr6""  ^  '°UteS  '" 
TABAC   A    FUMER    EN    PALETTES  TABAC  A  CHIQUER  EN  PALETTES 


Brier 

Index 

British  Consols 


Prince  of  Wales 

Crown 

Twist 

Napoleon 


W.  C.  MACDONALD  REC'D  INCORPORATED 

Montreal,  P.Q. 
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PRIX    COURANTS 

Dans  la  liste  qui  suit  sont  comprises  uniquement  les  marques  sp^ciales  de  marchandises  dont  les  maisons  indiquees  en  ca- 
racteres  noirs,  ont  l'agence  ou  la  representation  directe  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufacturent  elles-memes.  Les  prix 
indiqu^s  le  sont  d'apres  les  derniers  renseignements  fournis  par  les  agents,  repr^sentants  ou  manufacturiers  eux-memes. 


BRODIE  &   HARVIE,   LIMITED 

Farines  preparers  de  Brodie.    La  doz. 
"XXX"  (Etiquette  rouge)  paquets 

de  3  livres 2.90 

Paquets  de  6  livres 5 .  70 

Superb,  paquets  de  3  livres   ..    ..2.80 

Paquets  de  6  livres 5.50 

Crescent,  paquets  de  3  livres . .    ..2.85 

Paquets  de  6  livres 5.60 

Buckwheat,  paquets  de  1%   livrel.70 
—  —  —      3  livres 

—  —      6  livres 

Griddle-Cake,  paquets  de  3  livres 

Paquets  de  5  livres 

Paacake,  paquets  de  1%  livre   ..1.90 
Avoine  roulee  Perfection,  la  dou- 

zaine  de  paquets 3.00 

Pancake,  paquets  de  1%  Uvre. 

Les  calsses  contenant  12  paquets  de 
6  livres  ou  de  2  douzaines  de  3  livres, 
30  cents  chaque. 

La  pleine  valeur  est  remboursee 
pour  caisses  retourne'es  completes  et 
en  bon  elat  seulement. 

Pour  les  cartons  contenant  %  dou- 
zalne  de  paquets  de  6  livres,  ou  1  dou- 
zaine  de  paquets  de  3  livres,  pas  de 
frais. 

Conditions :    argent   comptant. 

HENRI  JONAS  &  CIE 
MontrSal 

Pates   Alimentalres   "Bertrand" 

La  lb. 
Macaroni    "Bertrand"    . .   . .  Manquant 
Vermlcelle         —  ....        — 

Spaghetti  —  ....        — 

Alphabets  —  ....        — 

Nouilles  —  ....         — 

Coquilles  — -  ....         — 

Petites  Pates    —  ....        — 

Extraits  Culinaires  "Jonas"      La  doz. 

1  oz.  Plates   Triple    Concentred. 00 

2  oz.  Carries      —  —        2.30 

4  oz.  —  —  —  4.00 
8       oz.         —          —  —        7-50 

16  oz.         —          —            —  14.60 

2  oz.  Rondes   Quintessences  2.40 

2%  oz.         —              —  2.70 

5  oz.  -  -  4.60 
2  oz.  —  —  1-90 
8  oz.  —  —  8-00 
8  oz.  Carrees  Quintessences  8.00 
4  oz.  Carries  Quintessences, 

bouchons  6meri  ..   ..5.00 
8      oz.  Carrees  Quintessences, 

bouchons  6meri  ..   ..9.00 
2      oz.  Anchor  Concentr6  1.20 

4      oz.       —  —  2.15 

8      oz.       —  —  3.60 

16      oz.       —  —  7.20 

2  *z.  Golden  Star  "Double  Force"0. 95 
4  oz.       —        —  -      —  1-75 

8  «z.       —        —  —  3.25 

16  oz.       —        —  —  5.75 

2  oz.  Plates     Solubles     0.95 

4  oz.       —  —  1-75 

8  oz.       —  —  3.25 

16  oz.       —  —  5.75 

1  oz.  London      0.85 

2  oz.       —  0.95 

Extraits  a  la  livre,  de  .  .$1.25  a  $4.00 

—      au   gallon,  de    ..  8.00  k  24.00 
Mfimes    prix    pour   les    extraits    de 
tons  fruitB. 


Vernis  a  chaussures.  La  douz. 

Marque  Froment,  manquant. 
Marque  Jonas,  manquant. 
Vernis  militaire  a  l'epreuve  de  l'eau 

$3.25. 

Moutarde  Franchise  "Jonas"    La  gr. 
Pony  3  doz.  a  la  caisse  $13.00 

Small  8  —         — 

Medium  2  —  — 

Large  2  —  —  manquant 

No  64  Jars  1  —  —  manquant 

No    65    Jars  1  —         —         $30.00 

No   66   Jars  1  —        —        $39.00 

No  67  Jars  1  —  —  manquant 

No  68  Jars  1  —  —  manquant 

No  69  Jars  1  —  —  manquant 

Molasse  Jugs  1  —  —  manquant 
Jarres,  %  gal.  1  —  —  manquant 
Jarres,  %  gal.    1  —  —  manquant 

Pts    Perfect    Seal,    1    doz.,    $33.00   par 

grosse. 
Qrts  Perfect  Seal,  1  doz.,  a  $48.00  par 

grosse. 

Poudre    Limonade   "Messina"   Jonas 
Petites  boites,  3  douzaines  par  caisse, 

a  $15.00  la  grosse. 
Grandes  boites,  3  douzaines  par  cais- 
se, a  $36.00  la  grosse. 
Poudre    Orangeade   "Messina"    Jonas. 
Petites  boites,   3  doz  par  caisse     a 
$15.00  la  grosse. 

Sauce  Worcestershire 15.00 

"Perfection",  %  pt.  a  $15.00  la  grosse, 
3  douzaines  par  caisse. 

THE   CANADA  STARCH  CO.,  LTD. 
Manufacturier  des  Marques 

Edwardsburg 

Empois  de  buanderie.  La  livre 

Canada  Laundry  Starch  (caisse 
de   40   livres) 0.10 

— White  Gloss  (caisse  de  40  li- 
vres), paquets  de  1  livre..    ..0.10% 

Empois,  No  1,  Blanc  ou  Bleu, 
(caisses  de  48  livres),  boites 
en  carton  de  3  livres .0.11 

Kegs     No     1     d'Empois     Blanc 

(caisse   de    100   livres)     ..     ..0.10% 

Bari!s    d'Empois    Blanc    No    1 

(200    livres)     0.10y2 

Edwardsburg  Silver  Gloss,  pa- 
quets chrom  de  1  livre,  (30 
livres) 0.12 

Empois  Silver  Gloss  (48  livres), 

en    bidons    de    6    livres    ..     ..0.13% 

—  —        (36  livres), 

boites  a  coulisse  de  6  livres. .0.13% 

Kegs  Silver  Gloss,  gros  cristaux 

(100  livres) 0.11%' 

Benson's  Enamel  (eau  froide) 
(40  livres)   a  la  caisse   ..    ..3.25 

Celluloid 

Caisse  contenant  45  boites  en 
carton,  par  caisse 4.70 

Empois  de  cuisine. 

W.  T.  Benson's  and  Co's.  Cele- 
brated    Prepared     Corn     (40 

livres) 0.11% 

Canada   Pure   Corn   Starch    (40 

livres) 0.10% 

Farine  de  pomme  de  terre  raffl- 
nee  Casco,  (40  livres),  pa- 
quets  de   1  livre 0.16 

(Boite  de  20  livres,  %c.  en  plus  (ex- 
cepts pour  la  farine  de  pomme  de 
terre).  


Sirop  de   ble-d'lnde   Marque  Crown 

Par  caisse 

Jarres  parfaitement  cachet6es, 
3  livres,  1  douz.,  en  caisse  ..4.00 

Boites  de  2  livres,  2  douzaines, 
en   caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  1  douz.,  en 
caisse 6.05 

—  10  liv.,   %  douz.,  en  caisse.. 5. 75 

—  20  liv.,  %  douz.,  en  caisse.. 5.70 
(Les  boites  de  5,  10  et  20  livres  ont 

une  anse  en  fil  de  fer). 
Barils,  environ  700  livres    ..    .  .«.98i 
Demi-baril,   environ   350  livres.  .9. I8| 
Quart  de  baril,  environ  175  liv.9.98% 
Seaux  en  bois  de  2  gals,  25  liv. 

chaque 2.69 

3  gals,  38%  liv.,  cha- 
que    3.85 

5    gals,    65    liv.,    cha- 
que    6.25 

Sirop  de  Ble-d'lnde.     Marque  Lily 
White 

Par  caisse 
Boites  de  2  livres,  2  douzaines. 5.95 
Boites  de  5  livres,  1  douzaine.  .6.55 
Boites  de  10  livres,  %  douzaine.  .6.25 
Boites  de  20  livres,  %  douzaine.  .6.20 

(Les  boites  de  5,  10  et  50  livres  ont 
une  anse  en  fil  de  fer). 

Fret  pay6  pour  5  caisses  de  sirop  ou 
250  livres,. pour  10  boites  d'empois  ou 
10  boites  assorties  de  sirop  et  d'em- 
pois jusqu'a  toute  station  de  chemln 
de  fer  dans  les  provinces  de  Quebec 
et  d'Ontario  a  l'est  ou  au  sud  du  Sault 
Sainte-Marie,  Sudbury,  North-Bay  et 
Mattawa  et  jusqu'a  tous  les  ports  des 
lacs  pendant  la  saison  de  navigation. 

Conditions:  net  30  jours.  Pas  d'es- 
compte  pour  paiement  d'avance. 

CHURCH    &    DWIGHT 
Cow    Brand    Baking   Soda 

Empaquet6    com- 

me  suit: 
Caisses  de  96 
paquets   de 
5   cents    ..3.45 
Caisse  de    60  paquets  de    1  livre.3.65 
Caisse  de  120  paquets  de  %  livre. 3. 8o 
Caisse  de    30  paquets  de    1  livre. 
Et  60  paquets  melanges,  %  lb.3.7o 

W.   CLARK,    LIMITED, 
Montreal 


Corned  Beef  Compress^ 
Corned  Beef  Compress^ 
Corned  Beef  Compress^ 
Corned  Beef  Compress^ 
Corned   Beef   Compress^ 

Roast  Beef 

Roast 

Roast 

Roast 

Boeuf  bouilll 


..%■■ 
.  Is. 
.  2s. 
.  6s. 
.14s. 

•  %8. 

.  Is. 

,.  2s. 

.  6s. 

,.  Is. 


J. 90 

4.90 

9.25 

34.75 


Boeuf  bouilli 2s- 

Boeuf  bouilll os. 

Veau   en  gel^e %s- 

Veau  en  gelSe Is- 


2.90 
4.80 
9.25 

34.75 
4.80 
9.25 

34.75 
0.00 
0.00 
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ves    au    lard,  Sauce    Chili,  6ti- 
luette    rouge  et    doree,  4    dou- 
,aines  a  la  caisse,  la  douzaine.  .0.90 
;o     4    douzaines,   la  douzaine...  1.25 
o     grosses  boites,  2  douzaines, 

la  douzaine 2.30 

o    a  la  Vegetarienne,  avec  sau- 
ce tomates,  boites  de  42  lbs.. 2. 25 
o    au  lard,  grandeur  1%   . . 

ce  Chili,  la  douzaine 1.90 

3b  de  cochons  sans  os  ..   ..Is. 4. 90 
Is  de  cochons  sans  os  ..    ..2s.9.90 
uf  fume  en  tranches,  boites  de 
'.r-blanc 3.40 


Langues   de   boeuf,    en  boites   en 

fer-blanc ls  g  40 

Langues    de    boeuf,    en   boites   en 

fer-blanc   .      y2s.l3.40 

Langues    de    boeuf,    en   boites    en 

fer-blanc 2s.17.20 

Langues  en  pots  de  verre 
Langues   de   boeuf,   pots   de'  ver- 

re taille  1^14.50 


if  fum6  en  tranches,  pots  en 

|rre ls.3.90 

if  fume  en  tranches,  pots  en 

lrre %s.l.80 

r  fum6  en  tranches,  pots  en 

"re 2.80 

ue,  jambon  et  pate  de  veau 

%s.2.35 

on  et  patg  de  veau  ..    ..%s.2.35 
les    en    pots,  epicees,  boites 
fer-blanc,     boeuf,     jambon, 

kue,  veau,  gibier ^s.O^ 

lies  en  pots,  epicees,  en  fer- 
lic,    boeuf,    jambon,    langue, 

u,  gibier %s.l.40 

les  en  pots,  epicees,  en  ver- 
ipoulet,  jambon,  langue  .  .*4s. 2. 40 

lies %s. 

I es ls. 

les   de    boeuf,    en  boites   en 
i,anc ^s.3.90 


Langue  de  boeuf,  pots  de  verre 

2s.19.70 

Mince  Meat  en  "tins"  cachetees 

hermetiquement 

Mince  Meat '.i's'  2.90 

Mince  Meat .2s!  4  00 

Mince  Meat 5s. 12.90 

En  sceaux  de   25  livres    ..    ..0.15 

En  cuves o.l5 

sous  verre 3 .  25 

CANADIAN    BOILED    DINNER 

\a 2.40 

2s;      •    ;• 5.90 

Mince  Meat — 

KETCHUP    AUX    TOMATES 

Bouteilles  de     8   onces 2  20 

Bouteilles  de  12  onces    ..    '.'.  2  75 

Bouteilles  de   16  onces    ..    ..    ..  3^40 

BEURRE   DE   PEANUT 

Beurre  de  Peanut %s  1  40 

Beurre  de  Peanut %3[  i"g0 


KLIM 

Petites  boites,  48  d'%  de  livre,  la 

caisse 5  35 

Boites  de  famille,  24  d'l  livre,  la 

caisse '        8.40 

Boites  d'Holel,  6  de  10  livres,  la 

caisse 18.75 

PRODUITS    DE    CLARK 

Beurre  de  Peanut,  1 2.30 

Seaux,  24  livres (K23 

Seaux,  12  livres '/,    ..   0.24 

Seaux,         livres .!  o!26 

Clark's  Fluid   Beef  Cordial,  bou- 
teilles de  20  onces,  1  douzaine 

par  caisse,  la  douzaine 10.00 

Clark's   Fluid   Beef  Cordial,  bou- 
teilles de  10  onces,  z  douzaines 

par  caisse,  la  douzaine 5.00 

Feves  au  lard,  sauce  tomate,  Eti- 
quette bleue,  4  douzaines,  a  la 

caisse,  la   douzaine  ind 0.90 

do  4  douz.,  la  douzaine  ..  ls.  1.25 
do     2  douz.,  la  douzaine  ..   2s.  2.30 

FEVES   AU    LARD 
Etiquette  rose,  caisse  de  4  dou- 
zaines, la  douzaine 0.85 

do  4  douz.,  a  la  caisse,  douz.  1.15 
do  2  douz.,  a  la  caisse,  douz.  1.95 
do     grosses  boites,  6s.,  1  douz- 

zaine,  la  douzaine 10.00 

do    grosses     boites,     12s.,     % 

douzaine,  la  douzaine 18.00 

Pork  and  Beans,  Tomato,  1%  ..  1.90 
Pork  and  Beans,  plain,  1%   ..    ..   1.65 

Veau  en  gel6e o.OO 

Hachis  de  Corned  Beef  ....  %s'.  1.90 
Hachis  de  Corned  Beef  ....  ls.  3.90 
Hachis  de  Corned  Beef  ....  2s.  5.90 
Beefsteak  et  oignons  ..  ..  %s.  2.90 
Beefsteak  et  oignons  ..  ..  ls.  4.90 
Beefsteak  et  oignons  ....  2s.  8.90 
Saucisse  de  Cambridge  ..  ..Is.  4.40 
Saucisse  de  Cambridge  ..    ..   2s.  8.40 


—  — 


emplit  une  Double 
Fonction 


Un  pupitre  qui  vous  donne  sur  le  dessus  u 
vous  procure  un  cabinet  de  classement 
classes  selon  vos  besoins  et  prets  a  toute 
demandent  une  attention  future. 

Le  Pupitre  Efficiency  d'"Office  Specialty"  a  ete 
construit  pour  les  hommes  affaires  qui  ont  besom 
d'un  grand  espace  libre  et  commode  pour  penser, 
et  qui  ont  ;\  consulter — instantanement — leurs  pa- 
plers  importants. 

Ainsi,  dans  le  Pupitre  Efficiency,  ils  rencontrent 
leur  ideal— un  dessus  de  bureau  "libre  pour  Tac- 
tion"   et    un    cabinet-classeur    approprie    pour    les 


n  vaste  espace  pour  le  travail— et  en  plus 
"persoimalise"  ou  vous  pouvez  mettre — 
necessite  de  consultation— les  papiers  qui 


Papiers     n£cessaires  a  l'instant",  papiers  qui  peu-  — 

vent   etre  utiles  a  toute  heure  du  jour.  = 

Si  vous  rtes  interesse  a  savoir  comment  le  Pupitre  " 

Efficiency  aide  d'autres  hommes  affaires  a  accom-  — 

pllr    une   plus   grosse   journ§e   de   travail,    ecrivez-  P 

nous  pour  recevoir  un  catalogue  descriptif  ~ 

THE    OFFICE    SPECIALTY    MFG.      CO.,    Ltd  £= 

Bureau:    81    rue    Saint-Pierre,        MONTREAL  r^- 
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LA  CONSTRUCTION 


CAP    DE    LA    MADELEINE 

5  cottages  de  $5,000  pour  J.  A.  Roy. 
Les  plans  sont  en  preparation. 

CAP   SANTE 

Edifices  de  ferine  endommages  par 
le  feu.  Pertes:  $5,000.  L'on  ne  sait 
pas  encore  quand  Ton  reconstruira  au 
coQt  de   $5,000. 

CHARLEBOURG 

Chemin  en  beton  au  cout  de  $72,- 
785,  sur  le  chemin  St-Joseph  pour  le 
compte  du  conseil  municipal.  Le  con- 
trat  a  ete  accords  et  les  travaux  doi- 
vent  commencer  bientot.  Ingenieur: 
H.  Henry,  ministere  de  la  voirie,  Que- 
bec. Ce  chemin  aura  environ  3  milles 
de  long. 

KENOGAMI 

Developpement  hydro  eiectrique, 
$1,000,000,  sur  la  riviere  Shipshaw 
pour  le  compte  de  Price  Bros.,  Co. 
Ltd.  Gerant:  John  Ball.  On  y  deve- 
loppera  15,000  H.  P. 

LACHINE 

Usine  de  filtration  et  reparations 
au  systeme  de  l'aqueduc,  $300,000 
pour  le  compte  du  gouvernement  pro- 
vincial. Ingenieur:  A.  Laframboise. 
Le  bureau  d'hygiene  a  ordonne  la  pre- 
paration des  plans  qui  devront  etre 
prets  pour  le  ler  novembre. 

LEVIS 

Chapelle  de  $5,000  sur  la  rue  St- 
Joseph  pour  le  College  de  Levis.  Su- 
perieur,   Rev.   Celestin  Lemieux. 

MARIEVILLE 

Hopital  des  Soeurs  Grises  detruit 
par  le  feu.  Pertes:  $50,000.  L'on  ne 
sait  pas  encore  si  l'on  reconstruira 
a  Marieville  ou  a  Granby. 

MONTREAL 

Residence  pour  2  families,  $5,000 
sur  le  boulevard  D£carie  pour  Daniel 
Blay,  185  boulevard  Decarie.  Les  plan- 
chers  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas 
encore  achetes. 

Residence  et  garage  de  $9,000,  an- 
gle des  avenues  Lansdowne  et  Sunny- 
side,  Westmount. 

Modifications  et  additions  a  une 
6coIe,  $12,000  sur  le  boulevard  Gouin 
pour  la  commisson  des  £coles  catho- 
liques  du  district  nord,  2060  rue  St- 
Denis.   Sec.-Tres.,   J.   P.   Labarre. 

Addition  a  l'hotel  "Place  Viger", 
rue  Berri,  pour  le  C.  P.  R.  Architecte, 
D.  H.  Maples,  gare  Windsor,  600 
chambres  seront  ajoutees  et  l'6difice 
aura  le  style  d'un  chateau. 

Garage  et  residence  des  chauf- 
feurs, $12,000  en  arriere  du  No  365 
avenue  Redfern  pour  Armand  Cha- 
put,  365  Redfern,  "Westmount.  Archi- 
tecte, Eugene  Payette,  103  rue  St- 
Frs.-Xavier. 

Residence  de  $2,000,  sur  la  4eme 
avenue,  Maisonneuve,  pour  Jos.  Vra- 
vetis,  307,  4eme  avenue,  Maisonneu- 
ve. Tout  le  travail  sera  fait  a  la 
journee. 

Fonderie  de  $150,000  a  la  Longue- 
Pointe,  pour  la  Montreal  Works  Ltd, 
145  rue  St-Jacques.  On  achetera  cer- 
tains materiaux. 


Residence  (2  plain-pieds)  $6,000, 
sur  l'avenue  Hampton,  Notre-Dame 
de  Grace,  pour  E.  Chaloner,  212  ave- 
nue Beaconsfield,  Notre-Dame  de 
Grace.  Tout  le  travail  sera  fait  a  la 
journee. 

Garage  public  de  $5,000,  588  rue 
Dorchester  est  pour  Eugene  Simard, 
213  rue  Wolfe.  Permission  a  ete  ac- 
corded de  construire  ce  garage  et  le 
travail  doit  commencer  immediate- 
ment.  On  aura  besoin  de  certains  ma- 
teriaux. 

Residence  de  $2,000  sur  l'avenue 
Addington,  pour  Jas.  Cahill,  204  rue 
St-Antoine.  Les  planchers  et  la  quin- 
caillerie ne  sont  pas  encore  achet6s. 

Residence  de  $3,500  sur  l'avenue 
Melrose,  Notre-Dame  de  Grace,  pour 
J.  H.  Cox,  721  avenue  Melrose. 

Addition  a  une  fabrique  de  tabac, 
$70,000  sur  la  rue  Ontario  est  pour 
la  W.  Macdonald  Reg'd,  160  rue  St- 
Jacques.  La  brique,  le  bois,  les  plan- 
chers et  la  quincaillerie  ne  sont  pas 
encore  achetes. 

Theatre  de  vues  animees,  sur  le 
square  Phillips,  pour  la  Philips  Squa- 
re Theatre  Co.  Ltd.,  L.  A.  Dubrule, 
223  rue  McGill.  Ce  theatre  sera  pro- 
bablement  construit  dans  un  avenir 
tres  rapproche. 

2  residences  sur  la  rue  St-Hubert, 
pour  E.  D.  Martin,  3618  rue  St-An- 
dre.  Le  proprietaire  fera  le  travail  a 
la  journee  et  il  aura  besoin  de  cer- 
tains  materiaux. 

Garage  de  $4,000,  en  arriere  du  No 
41  avenue  Lincoln  pour  J.  D.  McColl, 
41  avenue  Lincoln.  Les  materiaux  ne 
sont  pas  encore  achetes. 

Entrepot  d'emmagasinage  de  malt, 
$8,500,  128  rue  Notre-Dame  est  pour 
la  Brasserie  Molson,  906  rue  Notre- 
Dame   est. 

Garage  de  $2,500,  776  rue  St-Chris- 
tophe,  pour  L.  H.  veronneau,  668  rue 
St-Andre.  On  aura  besoin  de  certains 
materiaux. 

4  residences  (12  plain-pieds)  $20,- 
000,  sur  la  rue  Ville-Marie,  quartier 
Mercier,  pour  la  Viau  Home  Co.  Ltd, 
chambres  23-97  rue  St-Jacques.  Les 
materiaux  ne  sont  pas  achetes. 

Residence  (5  families)  $5,000  sur 
l'avenue  Chapleau  pour  Jos.  April, 
2376  rue  Amity.  Le  proprietaire  fera 
tout  le  travail  et  louera  cette  maison. 

Club  House  et  grande  estrade,  $2,- 
000,  sur  la  rue  Ontorio  est,  pour  1'As- 
sociation  du  National.  President,  A.- 
L.  Caron. 

5  garages,  $2,000,  angle  des  rues 
Lajoie  et  Hutchison.  Outremont,  pour 
A.  Latour,  224  avenue  de  l'Hotel  de 
Ville.  Le  proprietaire  achetera  tous 
les  materiaux. 

Residence  sur  l'avenue  Bloomfield, 
Outremont,  pour  J.  A.  Laganiere,  208 
Pare  Lafontaine.  Le  proprietaire  fera 
tout  le  travail  a  la  journee  et  il  ache- 
tera  les    materiaux. 

Residence  (4  plain-pieds),  $10,000 
sur  la  rue  DeMontigny  est  pour  Noel 
Lavoie,  629  Des  Ormeaux.  Tout  le  tra- 
vail sera  fait  a  la  journee  et  l'on 
achetera  les  materiaux  requis. 

Edifice  des  douanes,  $100,000  pour 
le  gouvernement  federal.  Des  sou- 
missions  seront  demandees  sous  peu 
pour  la  superstructure. 

Fabrique  de  $9,000,  195  rue  Wel- 
lington, pour  Booth  Coulter  Copper  & 
Brass  Co.  Ltd,  19  Queen. 


Fabrique  de  chaussures,  $85,000  sur 
l'avenue  Aird  pour  la  Tetrault  Shoe 
Mfg,  Co.,  331  rue  DeMontigny  Est 
Pres.,  Nap.  Tetrault.  Architecte,  Ma- 
rius  Dufresne. 

Residence  de  $20,000  a  Montreal, 
pour  Harry  Aird,  152  avenue  Wolse' 
ley. 

Extension  a  un  entrepot  de  machi- 
nes aratoires,  $20,000  sur  la  rue  Sel- 
by,  pour  Massey-Harris  Co.  Ltd,  400 
rue  Selby. 

Residence  de  $8,000  sur  l'avenue 
Ballantyne,  Montreal  ouest,  pour  Geo. 
H.  Senson. 

Residence  de  $30,000  pour  G.  H. 
Ames,  New- York.  Architecte,  Harold 
Lawson,  127  Stanley. 

OUTREMONT 

12  residences,  $119,500  pour  le  con- 
seil municipal.  Tres.,  E.  T.  Sampson. 

Cottage  de  $4,000,  sur  la  rue  Vil- 
leneuve  pour  Alderic  Lefebvre,  121 
rue  Bridge.  Le  proprietaire  fera  tout 
le  travail  probablement  a  la  journee 
et  il  achetera  tous  les  materiaux  re- 
quis. 

QUEBEC 

Jeu  de  balle  $5,300,  pour  le  Club 
de  Quebec,  sur  la  rue  St-Jean.  Pres., 
Napoleon  Lavoie. 

Entrepot  de  $100,000  pour  Terreau 
&  Racine,  194-208  rue  St-Paul.  Des 
soumissions  seront  demandees  la  se- 
maine   prochaine. 

Entrepot  de  $9,000  sur  la  rue  Cham- 
plain,  pour  le  gouvernement  federal. 
Agent,  M.  Beiand,  quai  du  roi.  Le 
contrat  a  ete  accorde  et  les  travaux 
doivent   commencer. 

Portique  de  $2,000  sur  la  rue  Dau- 
phine,  pour  les  Peres  Jesuites,  rue 
Dauphine. 

Eglise  de  $175,000  sur  la  Grande 
Aliee,  pour  la  paroisse  du  Sacr6- 
Coeur  de  Marie.  Architecte,  Ludger  A. 
Robitaille,   203  rue   St-Jean. 

Garage  de  $30,000,  sur  la  rue  St- 
Joseph,  pour  Jos.  de  Varennes,  279 
rue  St-Joseph. 

OUTREMONT 

Residence  de  $7,000  sur  l'avenue  de 

TEpee   pour   N.   Archambault,   52  rue 

St-Jacques.    Le    proprietaire   achetera 

les   materiaux   et  surveillera  tout    le 

travail. 

ST-JEAN 

Modifications  et  additions  a  la  fa- 
brique Singer,  sur  la  rue  Albert.  Ge- 
rant, D.  J.  Fraser. 

TROIS-RIVIERES 

Eievateur  a  grain,  $35,000  sur  le 
port,  pour  L.  N.  Jourdain,  rue  Ba- 
deaux.  Architecte,  Jules  Caron,  69 
rue  St-Frs.-Xavier. 

Extension  a  un  bureau,  $6,000,  sur 
la  rue  Notre-Dame,  pour  la  Three  Ri- 
vers Shipyard.  Gerant,  A.  McAdams. 

Usine  de  sulphite,  moulin  a  broyer 
et   3   usines   de   $500,000,   pour  la  In- 
ternational  Paper   Co.     Ingenieur  i 
chef,  A.   H.  White,   New- York.  Agent 
local,   M.  Ransome. 


ABANDON    JUDICIAIRE 


Il2t 


ET 


Pierre    Lemieux,   Fort.    C6te,   gardien 
provisoire. 
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IAILLERIE 

I,  le  27  aout   1919. 

4  ont  ete  enregis- 
|h  semaine  sur  di- 
llincaillerie    et   ces 

■  mportants.  En 
Orients  ont  affecte 
«  a  foin,  les  serru- 
laires,  les  hache- 
il'outils,  les  tour- 
U  chaTne  et  a  eta- 
Inkee.  La  hausse  ■ 
■jour  cent.  Les 
(He    10    pour  cent. 

■  et  les  compres- 
I  us  chers.  Les,' 
•j>nt  monte.  II  y 
*5   pour  cent  sur 

■  oyer  les  fusils, 
•ailles  de  la  mar- 
I:  plus  chers  de 
rj  et  le  fer-blanc 
i>ire  a  monte  de 

■  nattes  de  coco 
^elevee.Les  deux 
ib:  ont  ete  confi- 
m  de  vieux  me- 
•I  a    broche.      Le 

■  uablement    bon 

I    LES    OUTILS 

r  RS 

||-  Une  avance 
Jaite  sur  quel- 
*que  "Yankee", 
•nouveaux    prix 

I  Tournevis  No 
fipouces,  $9.65; 
■ices,  $13.50  et 
-Jl  Nos1  30  sont 
»ie;  31,  $45.25; 
1:1.55.  Les  sets 
*es  a  $8.10. 

I|  No  41,  sont 
(^izaine;      32    a 

II  a  $44.30. 
'fsont  cotees  a 
*Mo    1455    et    a 
•  555. 

"fNo  1500,  sont 
3||ue  les  etaux 
(tees  a  $2.95; 
3I»  chacun.  Les 
<i;ont  cotes  a 
f!0    et    1251    a 


T    LES    AT- 
BASE 

a    eu    chan- 

b.    Montreal, 

>che   a   foin. 

No    9,    |e 

11,    $5.55; 


12,  $5.65;    13   et   13J/2,  $5.74;  14,  $6.15 
et   16,   $6.35. 

Les   attaches    a    balles    de  foin,     en 

forme  de  "S"  se  vendent   un  peu  plus 
cher,    comme    suit:     No    12,   $5.50;    13, 

$5.60;    13!/2,  $5.70;    14,  $5.75;  15,  $5.95 
et    16,   $6.20. 

LES  HACHE-VIANDE  ET  LES  SER- 

RURES  DE  PORTES  ORDI- 

NAIRES  PLUS  CHERS 

Serrures    et    Hache-viande.    —    Les 

serrures      de    portes    ordinaires      sont 

plus    cheres.    Le    modele    ordinaire    a 

monte   de   $3    la   douzaine,   net,   tandis 

que   le   prix   des   poignees   en   porcelai- 

ne    et   en    minerai    est    maintenant   de 

$2.75   la  douzaine. 

Les    hache-viande    Sterling,     No    10, 
sont   cotes   a   $2.60   chacun. 

HAUSSE    DE    10    POUR    CENT    SUR 
LES    CHAMOIS 

Peaux  de  chamois.  —  Une  hausse 
de  10  pour  cent,  sur  toutes  les  varie- 
tes  de  peaux  de  chamois  et  de  toutes 
les  dimensions  est  en  vigueur  actuel- 
lement.  Cette  augmentation  est  due 
a  la  rarete  du  tonnage  et  de  la  main- 
d'oeuvre.  La  demande  est  tres  acti- 
ve et  les  plus  grandes  peaux  sont 
celles  qui  se  vendent  le  plus  a  cause  de 
leur  demande  de  la  part  des  automo- 
bilistes. 

LES    BOITES    A    GRAISSE     ET    LES 
COMPRESSEURS  PLUS   CHERS. 
Compresseurs,  boites  a  graisse,  etc. 
-  Les  divers  articles  portant  la  mar- 
que Penberthy  se  vendent  plus  chers. 
Cette    hausse    est    d'environ    30    pour 
cent.     Voici    les    nouvelles    cotations: 
Compresseurs     Penberthy,    60    et      10 
pour      cent    de    la    liste;       indicateurs 
d'eau,    25    pour    cent    de    la    liste    ou 
une    avance    d'environ    15    pour    cent. 
Les    boites   a    graisse    Penberthy,    Nos 
950  a  953  sont  cotees  a  40  pour  cent 
de  la   liste;    le   No  954  a  30  pour  cent 
de   la   liste,  soit   une   augmentation   de 
15  pour  cent;    les   boites  a   huile    Pen- 
berthy,  Nos   304  et   305,   15   pour  cent 
de    la    liste.    Les    robinets    a    air    Pen- 
berthy,  avec    levier   et    poignee,  40   et 
2J/2   pour  cent  de   la   liste,  ou  20   pour 
cent   de    plus    que    les   cotations   ante- 
rieures. 

LES  BALAYEUSES  DE  TAPIS  PLUS 
CHERES. 

Balayeuses  de  tapis.  —  Le  prix  de 
plus.eurs  modeles  des  balayeuses  Bis- 
sell  a  ete  augmente.  Voici  les  nou- 
veaux prix:  Vernissees,  $2.00-  nicke- 
lees,  $3.00.  Les  balayeuses  Vacuum 
sont  cotees  de  $22  a  $26  la  douzaine 


LES     BAGUETTES     A     FUSIL,     LES 
CISEAUX    ET    LES    CISAILLES 

A   LA    HAUSSE 
Baguettes  a   fusil,  ciseaux  et  cisail- 
les.  —  Toutes  les  lignes  de  baguettes 
pour  nettoyer  les  fusils  sont  montees 
d'environ    15    pour  cent. 

La  ligne  Wiss  de  ciseaux  et  de  ci- 
sailles  a  monte  de  prix.  Cette  hausse 
est  d'environ  10  pour  cent  sur  toute 
la   ligne. 

LES     PENTURES     DE     CUIVRE     SU- 
BISSENT     UNE     GROSSE 
AVANCE. 
Pentures.    —    Diverses    avances    ont 
ete  faites  recemment  sur  les  pentures 
de    cuivre.      Les    pentures    en    cuivre 
forge  ont  augmente  de  7i/2  pour  cent. 
Cette     hausse    s'applique      egalement 
aux     diverses     varietes     de     pentures 
pour  pupitres,  etc. 

ON    RAPPORTE    DE    GROSSES    VEN- 
TES    DE   CLOUS;    LES   PRIX 
SONT    FERMES 
Clous    et    broche.   —    Les    ventes   de 
clous   sont   encore   considerables   et    il 
ne   semble   pas  y   avoir  de  diminution 
dans  le  tonnage  de  semaine  en  semai- 
ne.  La   base  du   prix   reste  sans  chan- 
gement,    mais    le    ton    est   ferme    et    la 
tendance  est  que   la   base   ne   baissera 
pas.    Le    prix    du    baril    est    encore   de 
$4.75   et   ce    prix   s'applique   aus/si   aux 
clous   decoupes. 

II    n'y   a   pas  de  changement   remar- 
quable    sur    le    marche    a    part    le    fait- 
que  la  broche  a  foin  se  vend  bien.   La 
broche  d'acier  unie,  No  9,  est  cotee  a 
$5.00  le  quintal. 

LES    VENTES    DU    CABLE    DE 
SAISON. 
Cable    et   cordage.   —    II    n'y    a    rien 
de   notable   a    enregistrer  sur  ce   mar- 
che.  Les  marchands  de  gros  achetent 
des  fabricants  ce   dont   Ms  ont   besoin 
et  les  detaillants  font  la   meme  chose 
chez    les    soldeurs    (jobbers).    La    ten- 
dance  se    maintient  sur   le   manille   et 
le  sisal,  et  les  fibres  molles  sont  tres 
fermes    et    a    la    hausse.    La    base    des 
prix   est    la   suivante:    manille    pur,    la 
lb.,    32c;     manille    anglais    ou    beaver, 
28c  et  le  sisal,  25c. 

LES       POELES       SERONT       ACTIFS 
BIENTOT;     LES    ACCESSOIRES 

FERMES. 
Le  mouvement  des  poeles  et  des 
accessoires  a  ete  de  saison.  Ce  mou- 
vement s'ameliorera  surement  au 
commencement  du  mois  prochain, 
car  les  commandes  placees,  dont  plu- 
sieurs  ont  ete  recues,  commenceront 
a  etre  livrees.  Le  ton  est  ferme  et  il 
n'y  a   pas  d'indications  de   baisse.   Le 
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marche  est  ferme  egalement  pour  les 
divers  accessoires  et  le  commerce 
d'ete  a   ete   satisfaisant. 

PAS    DE    GROSSES    VENTES 
D'HUILE    Nl    DE    GA20LINE 

Huile  de  charbon,  Gazoline.  —  Bien 
que  les  affaires  du  mois  d'aout  aient 
ete  satisfaisantes  pour  cette  ligne,  le 
mouvement  n'est  pas  considerable. La 
base  pour  I'huile  de  charbon  reste 
sana  changement  de  21c  a  24c  le  gal- 
lon et  celle  de  la  gazoline  pour  auto- 
mobiles est  encore  a   33c. 

DE    BONNES    VENTES    SONT 

FAIT.ES  SUR    LE   MARCHE    DU    FER 

ET    DE    L'ACIER 

Fer  et  acier.  —  Bien  que  le  mar- 
che de  ces  produits  ne  soit  pas  con- 
siderable a  cette  epoque  de  I'annee, 
il  a  ete  satisfaisant  le  mois  dernier. 
Les  usines  travaillent  continuelle- 
ment;  quelques-unes  meme  durant  les 
heures  supplementaires.  Le  ton  est 
tres  ferme,  mais  la  base  du  prix  res- 
te sans  changement. 

Acier  doux 3.75 

Acier  a  machinerie,   fini  fer    .  3.80 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils   Black  Diamond, 

la  ib 0.22 

Acier     fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer    ordinaire    en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffing  les  100  lbs   ...    .  4.75 

LA    TOLE    NOIRE    A    LA    HAUSSE; 

LA  TOLE  GALVANISEE   FERME. 

Feuilles  et  plaques.  —  Une  avance 
de  10  cents  les  100  lbs  a  ete  faite  sur 
les  toles  noires  de  tous  les  calibres, 
de  18  et  plus  legeres.  Le  ton  est  fer- 
me et  la  baisse  n'est  pas  probable  ac- 
tuellement.  II  n'y  a  pas  de  change- 
ment sur  le  prix  des  toles  galvani- 
sees.   Les  ventes  sont  bonnes. 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre  10 5.50  6.25 

Calibre  12 5.55  6.20 

Calibre  14 5.60  6.35 

Calibre  16 5.70  6.50 

Calibre  18-20 '   ...  .  6.35 

Calibre  22-24 6.40 

Calibre  26 6.45  6.50 

Calibre  28 6.75  7.00 

Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 8.35  9.25 

Calibre  28 8.30  8.85 

Calibre  26 8.50 

Calibres   22  et  24    .    .    .    .   7.70  8.35 

Calibre  16 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8.35 

Calibre   20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LA    SOUDURE    A    BPjOCHE    A 
BAISSE. 
Produits  du  plomb.  —  Le  seul  chan- 
gement enregistre  au   cours   de   la  se- 
maine  a  ete  une  baisse  sur  le  prix  de 
la   soudure   a    broche.   Le  declin   a  ete 


de  '\y4c  la  Ib.  40-60  etant  cotees  a  36c, 
45-65    a   38%c    et   50-55   a   41|/4c. 

Les  lignes  manufacturers  se  ven- 
dent  bien  et  le  mouvement  de  la  sou- 
dure et  du  plomb  en  feuille  ainsi  que 
celui  du  tuyau  de  plomb  est  tres  sa- 
tisfaisant pour  la  saison. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12J 

Rebuts  de  plomb 0.13| 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3J  la  lb., 

pied   carre\   la  lb 0.12J 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8   lbs, 

pied  carr6 0.09J 

Feuilles   couples,    %c   extra   et 
feuilles   couples   a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.37 
Soudure,    strictement,    la   lb.    .     0.32} 
Soudure,  commerciale,  la  lb.    .     0.31} 
Soudure,  •  wiping,    la   lb.    .    .     .     0.29} 
Soudure  a  broche   (No  8)  — 

40-60 0.37^ 

45-55 0.40 

50-60 0.43 

Zinc  en  feuilles,  casks    ,    .    .    .     0.17 
Zinc  en  lots  brises 0.18 

LE  CUIVRE  DE  NOUVEAU  FERME; 
LE  FERBLANC  MONTE. 
Metaux  en  lingots.  —  Les  caracte- 
ristiques  de  la  Semaine  ont  ete  I'af- 
fermissement  du  marche  pour  le  cui- 
vre  et  celui  du  ferblanc.  Le  mouve- 
ment n'est  pas  considerable,  mais  les 
perspectives   sont   belles. 

Cuivre.  —  Par  suite  de  la  proba- 
bilite  de  I'exportation  du  cuivre  a 
I'Allemagne,  I'interet  s'est  concentre 
sur  ce  lingot  et  Ton  s'attend  a  une 
hausse  des,  que  I'exportation  com- 
mencera.  La  base  est  quelque  peu 
plus   ferme,    localement,   a   27c   la    Ib. 

Ferblanc.  —  Une  avance  de  2c  la 
livre  a  ete  faite  au  cours  de  la  se- 
maine et  la  tendance  est  vers  I'af- 
fermissement.  On  dit  que  Ton  ne 
pourra  avoir  qu'une  tres  petite  quan- 
tity de  ferblanc  de  Londres  avant  le 
mois  de  septembre. 

Plomb.  —  Les  prix  sont  un  peu  plus 
fermes,  bien  que  le  produit  se  vende 
a  7|/2C  la  livre.  La  tendance  est  plus 
forte. 

Antimoine.  —  Peu  de  changement 
a  signaler.  Les  conditions  du  marche 
sont  stables  et  le  prix  reste  sans 
changement  a   10c   la   livre. 

Aluminium.  —  La  base  reste  a  25c 
la  livre  avec  des  ventes  limitees  et 
I'interet   peu   considerable. 

Fer  en  gueuse.  —  $50  la  tonne  est 
la  base  du  prix  ici.  Les  ventes  sont 
plutot   limitees. 

LA    PEINTURE 

Les  marches  de  la  peinture  sont 
tous  decidement  forts  cette  semaine. 
Le  prix  de  I'huile  de  graine  de  lin  se 
maintient,  mais  les  approvisionne- 
ments  sont  tres  peu  considerables,  et 
quelques  maisons  ne  veulent  pas  don- 
ner    de    cotations    du    tout.     La    tere- 


bentine    continue    d'etre 
n'y    a    pas   de    cotations  j 
bentine   en    barils.   Les  at 
ments    sont   tres   petits. 
plomb  dans  I'huile  est  act 
aucun   changement  dans 
gre   que   le  ton   du  mastic 
La   peinture   melangee  se 
tres   bien.    II   y   a   eu  des 
le  sulfate  de  cuivre  et  le 
LE    STOCK     D'HUILE   F 
BASE    SE    MAINTi 

Huile   de   graine  de  lin 
rien    de    remarquable  a  i 
marche     pour     cette     se/ 
stocks  de  graine  sont  en<|l 
cette    rarete    est   cause  tu 
maisons  ne  veulent  pas  |jl 
tations    du    tout.      Le   mi- 
graine   est    purement     s 
avant  que   la   nouvelle  re 
cue,    les    prix   eleves  acti>= 
seront    probablement   pal- 
ment,   les    ventes  sont  p< 
bles. 

Nous  cotons: 

Brute— 

1  a     4  barils    .... 
1  a     9  barils    .    . 
10  a  25  barils    .... 
Bouillie — 
1  a     4  barils    .    .    . 
5  a     9  barils    ... 
Note.  —   Par  suite  de; 
des  marches  de  la  graine 
de    gros,    en    general,  ne 
de   cotations.    La   base  e ' 
nale. 

LA    TEREBENTINE 

TIE  NT  A  $2.!  " 
Terebentine.   —   Par 
que    la    demande   pour  It 
est   plutot   limitee,  le  pi; 
le   commerce  de  lots  de 
a   ete  suffisant  pour  re> 
demande..    En  meme  ten"*, 
une    plus    grande  deman   . 
et  si  les  stocks  n'arriven 
grande  quantite,  il  n'est  z. 
ble  que  I'on  aura  quelqu, 
qlurmonter.    La    base   re  .. 
que    celle    de    la   semaim 
soit   $2.50      le   gallon  poi* 
lots. 

Terebentine— 

De  1  a  4  barils  .   . 
Par  petits  lots  .  • 
(Empaquetage  extra  i 

LA    BASE    DU   MAS"! 

CHANGEMEN 

I    !"» 
Mastic.  —  II  y  a  eu  d< 

tes    de    mastic    pour   II 

prix  sont   naturellement 

sans  changement.  Lorsqi 

vision,   ce    qui    arrivera 

lorsque   les1  manufac- 

re  etudieront  la  que^ 

tant    en    se    basant     su: 

base   du   prix   pour  I'hullj 

sion   se  fera  surement  a 
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to 

6.35 
8.10 
8.60 
7.15 


is  r 
s  d 
ve 
le 
et 


Au- 
des- 
sous 
5  1      del 

lonnes  tonne  tonne 
l$5.00  $5.25  $5.60 
|  5.15     5.40     5.75 
585     6.10     6.45 
635     6.70 
6.60     6.05 
8.35     8.70 
8.85     9.20 
7.40     7.75 
BLANC       DE 
LES  STOCKS 
'huile.  —   La 
e  plomb  dans 
et    un    manu- 
toute    la    pro- 
que   I'on  au- 
I    Plus      grande 
prix    sont    fer- 
y  aura  haus- 
'exportation   est 
que   la   deman- 
c  de  plomb  or- 
0    les    100      lbs 
fines;    $16    pour 
$16.35   les    100 
plus  petites. 
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E. 

tes.   —   La   sai- 

ment      active 

ires    preparees 

u'il   y   a   de   re- 

tte  activite  se 

mmerce    va    a 

et    qui    suit 

nergique.   Les 

vers      I'affer- 

i'attend    pas    a 


i'il 


es 


k 


ic  du  Roi 

elle  dans  et 
al.  se  tiendra 
i  cite  de  Mont- 


e  prochain,  a. 
iiatin. 

leavis  public 
i  poursuivre 
iant  detenue 
de  ce  district 
Innesqu'elles 

>us  les  juges 
s  de  la  pjtix, 
Is  aient  a  s'y 
•ds. 

-EMIEUX. 


LES  TRIBUNAUX 

JUGEMENTS     EN     COUR     SUPE- 
RIEURE 

Ad.   Bouthillier  vs    Ovila   Lamoureux 

Delson,  $127. 
Jos.    Archambault    vs    J.    A.    Guibord 

Montreal,   $133. 
OH.  Ethier  sv  Barthele  Lajeunesse, 

Montreal,   $1,046. 
J.  Archambault  vs  Ad^lard   Caugnan 

Lachine,  $38. 
Thomas     Brault     vs     Basilo     Dupuis 

Montreal,  $100. 
J.    A.    Budyk   vs    H.    Gold,    Montreal, 

•p  1 0  0 . 

A •   Brais   vs   Ad.   Paquette,    Montreal, 

•pZ,.>00. 


A    Mathieu  &  Cie  vs  Jas.  Barn  Scott 
Montreal,  $489. 

W.  B.  Dufort  vs  G.  A.  Sayehik  et  Le 
Bon  Ton,  Sherbrooke,  $145 

J.  P.  Montpetit  vs  G.  H.  Miller,  Mont- 
real, $202. 

K.   Romansky  vs  Alex.   Mackay    Ltd 
Montreal,   $275.  ' 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


Antoinette    St-Aubin      &    vir.    vs    St 

Paul    Hardware  Co.,  Montreal,  $34' 

Mmc   C.   Demers  &  vir.  vs  J    A    Du- 

guay,  $35. 
J.  Ovila  Larose  vs  A.  Bastien.   $21 
J.  Berlind   vs   Geo.   Berthelette,   $11 
•Jos.   Friedman  vs  W.  Lefebvre,  Poin- 

te  St-Charles,  $25. 
A.  Leclaire  vs  A.  Foste,  Viauville,  $40. 


*%#v\ 


Fers  a 

Cheval 

MARQUE 
"1H.  R.  M,, 


Pas  de  meilleure  qualite 
sur  le  marche 


D 


|EPUIS  la  mise  en  forme  du  fer  et  le  "replia- 
ge"  des  crampons  —  durant  tous  les  procedes 
de  sa  fabrication  jusqu'au  percage  des  trous  pour 
les  clous— ces  fers  sont  faits  avec  ce  soin  et  cette 
attention  apportes  au  detail  qui  infailliblement 
assurent  satisfaction  au  marechal-ferrant.  Les 
fers  M.  R.  M.  sont  faciles  a  poser,  leurs  rainures 
faites  avec  precision  et  ils  sont  bien  decoupes. 
Une  inspection  rigide  a  chacune  des  phases  de 
leur  fabrication  assure  I'uniformite  parfaite. 
ASSUREZ-VOUS     DES     CLIENTS     SATISFAITS. 

COMMANDEZ     MAINTENANT    VOS     FERS 
M.     R.    M. 


The  Montreal 

Rolling  Mills  Co. 

Montreal,  P.  Q. 
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ANNONCE 


La  Politique  FORD  a  toujours  tendu  vers  le 
progres. 

Nous  annoncons  actuellement  un  pas  marque 
en  avant. 

Les  autos  de  tourisme  et  les  Routieres  Ford  peu- 
vent  encore  etre  achetes  au  minimum  du  prix— 
Routiere  $660;  Auto  de  tourisme  $690. 

L'equipement  pour  le  demarrage  et  l'eclairage 
electrique  peut  etre  f  ourni,  si  desire,  contre  un 
supplement  de  $100. 

Coupe  $975,  Sedan  $1,175  (les  prix  du  modele 
f erme  comprennent  l'equipement  du  demarra- 
ge et  de  Feclairage  electrique) . 

Si  vous  desirez  des  jantes  demontables,  un  por- 
te-pneu  et  des  pneus  antiderapants  en  arriere, 
ils  seront  f ournis  sur  les  voitures  f ermees  seule- 
ment,  contre  un  supplement  de  $25. 

Ces  prix  sont  f.  a.  b.  Ford,  Ontario,  et  ne  comprennent 
pas  la  taxe  de  guerre. 

Ford    Motor  Company  of  Canada 

LIMITED 
FORD,  Ontario. 
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BALANCES 

La  Meilleure  Cl&sse 

Depuis  plus  d'un  demi-siecle  nous  fabriquons  et  mettons  sur  le  marche  canadien  la 
ligne  la  plus  considerable  et  la  plus  complete  de  balances  et  de  machines  a  peser  que  Ton 
puisse  acheter. 

Les  lignes  Imperial  Standard  et  Champio  i  Jewel  faites  par  nous  sont  connues  d'un  ocean 
a  I'autre  et  elles  sont  vendues  par  toutes  les  principales  maisons  de  gros.  Elles  sont  reconnues 
par  tous  comme  la  ligne  de  balances  les  plus  popjlaires,  les  plus  exactes  et  les  mieux  faites 
encore  fabriquees.  Leur  constructin  durable,  I  a  beaute  de  leur  modele  et  la  pesanteur  exacte 
qu'elles  donnent  les  ont  rendues  celebres  partout. 

Une  methode  moderne  de  fabrication,  le  travail  de  mecaniciens  habiles  et  I'emploi  ex- 
r|u--if  des  meilleurs  materiaux  nous  permettent  de  vous  offrir  les  meilleures  balances  encore 
faites  et  garanties  sous  tous  les  rapports. 

Toutes  les  capacites:  de  %.  once  a  150  tonnes. 
Choix  illimite  de  modeles  au  choix. 

Balances  pour  lettres,  balances  a  colis,  balances  de  comptoir,  balances  plate-forme,  ba- 
lances-wagonnette,   balances  express,      balances  pour  voie  de  chemin  de  fer. 


Iijil,:''v'v  ""hi. 

NOUS  LES  FABRIQUONS 

Toutes  les  balances  que  nous  offrons  en  vente  sont  toutes  fabriquees  par  nous.  Nous 
n'achetons  pas  le  materiel  pour  I'assembler  ensuite  comme  le  font  certains  de  nos  concurrents. 
Nous  les  fabriquons,  nous  fondons  notre  propre  fer  et  nous  connaissons  I'analyse  de  chaque 
livre  employee.  Nous  ne  comptons  pas  sur  les  maisons  de  gros  (jobbing  houses)  pour  nous 
donner  ce  qu'elles  appellent  du  materiel  parfait.  Nous  fabriquons  nous-memes  nos  pieces  for- 
igees,  loupes,  chaines,  pivots,  tiges,  etc.  Nous  fabriquons  nos  balances  depuis  la  matiere  pre- 
miere au  produit  fini. 

NOUS   SOMMES   DES   MANUFACTURERS   DE     BALANCES    —    PAS    DES    ASSEMBLEURS. 
lEcrivez  pour  avoir  des  renseignements  et  des  prix  et  comparez-les  avec  ceux  de  nos  concurrents. 

Manufacturees  par 

he  Burrow,  Stewart  and  Milne  Co.,  Limited 

HAMILTON -  -  CANADA. 

Vendues  par  John  R.  Anderson,  36  rue  St.  Dizier,   Montreal,  Que. 
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Les  Machines  Kribs  Different 
Des  Autres 


Leur  dessin  est  I'oeuvre  d'hommes  ayant  une  longue  experience  dans  cette  industrie.  Le  bois 
qui  entr,e  dans  leur  fabrication  est  choisi  avec  le  plus  grand  soin.  Les  cuves  ne  retreciront  pas, 
ne  craqueront  pas  ni  ne  se  derangeront.  Les  garnitu  res  sont  superbement  polies  et  solidement  fixees. 
Les  engrenages  sont  bien  decoupes  et  ne  glisseront  pas.  Des  appareils  de  surete  protegent  la 
personne  qui  les  conduit  contre  tout  accident.  Leur  marche  est  facile  et  leur  travail  parfait. 
Si  vous  ne  vendez  pas  nos  machines,  vous  vous  privez  d'une  excellente  source  de  PROFITS. 
Ecrivez-nous   pour  avoir   plus   de    renseignements    a  ce  sujet. 

Modeles   actionnes   a   la   main, 

par   I'eau, 

avec   moteur  a   gazoline, 

ou   a   I'electricite. 


William  A.  Kribs,  Hespeler,  Ontario 

Fabricants  de  trues  de  toutes  sortes  pour  la 
manutention  des  marchandises. 


ST-JEAN,  B.-B. 
Succursales    a    TORONTO,    LONDON,    MONTREAL 


K 


Le  Balai  ''Little  Beauty"  deSimms 

DONNE  DE  GEOS  PROFITS 


Ce  balai  leger,  de  haute  qualite  —  pese  en  nioyenne  6  onces  de  moins  que  les  autres  — 
se  fait  des  amies  de  toutes  les  femmes  qui  s'en  servent.  Le  corps  est  aussi  grand  que 
celui  de  n'importe  quel  balai  de  salon;  il  est  6pais  ou  il  doit  l'etre,  dans  les  tiges  lon- 
gues,  pas  de  brins  qui  se  detachent  dans  le  balayage.  Fait  entitlement  de  tiges  dures. 
flexibles,  avec  bouts  pointus  6vitant  bien  des  coups  de  balai  inutiles  et  entrant  dans  les 
rugs  au  premier  coup,  sans  dechirer  leur  surface  poilue.  Un  balai  raide.  flexible,  mer- 
veilleusement.  proportionne.  Son  attache  solide,  renforcee  par  de  la  broclie  d'acier  tres 
forte,  ne  peut  se  relacher  en  aucune  fagon.  Manche  droit,  poli,  fini  comme  un  piano,  a, 
l'epreuve  de  l'humidite,  ne  peut  devenir  collant  ni  causer  des  ampoules.  Attache  par 
quatre  coutures  de  ficelles  de  tres  haute  qualite  —  li£es  pour  durer.  Avec  chaque 
coup  de  ce  balai  un  poids  de  six  onces  est  sauve  —  soit  400  livres  sur  chaque  balayage 
d'une  maison. 

,  ■  )•-,.  fi.  A  r-pp.'eurs  balais  de  Simms  —  bien  que  son  prix  soit  modique.  Achetez- 
en  un  bon  lot.  Ecrivez  aujourd'hui.  Et  ne  laissez  pas  votre  stock  des  autres  meilleurs 
Lalais  de  Sin:ms  baisser. 


T.   S.  SIMMS  &  CO.,  Limited 
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PLUSHAUTE^UAUTE 


OTTAWA  PAINT  WORKS  Limited 


MONTREAL 


OTTAWA 

SUCCURSALES 

TORONTO 


VANCOUVER 
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LESSIVEUSES 

CONNOR 

Nous  avons  la  ligne  la  plus  complete  a  vous 
offrir  et  une  proprosition  tres  interessante  a 
vous  faire. 

Les  machines  a  laver  "CONNOR"  sont  large- 
ment  annon-cees,  et  tres  connues  de  facon 
avantageuse.  Nos  marchands  sont  enthou- 
siastes  parce  que  les  articles  "CONNOR"  se 
vendent  facilement  et  donnent  des  profits 
extraordinaires.  Si  vous  n'etes  pas  familier 
avec  les  produits  "CONNOR",  envoyez-nous 
une  carte  postale  et  nous  vous  ferons  connaitre 
la  ligne  la  mieux  faite,  la  plus  moderne,  la  plus 
satisfaisante  de  Lessiveuses  qui  soit  sur  le 
marche.  Nos  prix  sont  corrects  —  nos  mar- 
chandises  sont  fiables,  ainsi  done  pourquoi 
hesiter?  L'occasion  ne  se  presente  qu'une  fois 
—  saisissez  celle  qui  s'offre  a  vous. 


Electriques,  a  moteur  a  gaz,  a  pouvoir  d'eau, 
ou  a  main.  Aussi  tordeuses,  supports,  planches 
a   laver  et   a   petrir,  barattes,  etc. 


Demandez-nous  notre  proposition  de  vente  et  nos  prix. 

J.  H,  CONNOR  &  SON,  Limited,  0T0TNATwa 


LES  OUTILS  DE  BUGHERON 
DE  PINK 

Les  outils  Etalons  dans  tous  les  provinces 
du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande,  Aus- 
tralie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturiers  d'OUTILS  de  BUCHERON 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 
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Aug'mentez  vos  Ventes  en  tenant  la  lig'ne 

MAPLE  LEAF  * 

LE   MAPLE   LEAF  MONARCH 

Avec  reservoir  et  rechaud  uni. 

Barre  tubulaire  pour  linges. 

Fait  aussi  sans  reservoir. 

Des  rechauds  plus  ornementes  peuvent  etre  fournis 

av 


ivec  ce  poele. 

Un  registre  a  coulisse  pour  prise  d'air  directe  assure 

le  controle  parfait  de  la  cuisson. 

Details  de  la  construction: 

Corps  en  acier  epais  poJi.  Dessus  avec  plaques  a 
clef.  Section  avant  haute.  Boite  a  feu  exception- 
nellement  grande.  Parois  perpendiculaires.  Brique 
a  feu  (derriere)  en  trois  sections  et  brique  a  feu 
(devant)  en  trois  sections.  Gros  grils  Duplex  pour 
le  charbon  ou  grils  plats  pour  le  bois.  Bout  avec 
extension  profonde.  Conduite  de  construction  mo- 
derne. 


|Voyez  notre  etalage  aux  expositions  de  Toronto  et  d'Ottawa 

LE  MAPLE  LEAF  PRIZE 
l^vec  reservoir,  rechaud,  tuile  et  rouleau  en  nickel. 
j'ait  aussi  sans  reservoir. 

»es    rechauds   plus   et   moins   ornementes   peuvent 
tre  fournis. 

Ires  milliers  de  ces  poeles  donnent  satisfaction  a  la 
i'ille  et  a  la  campagne. 

Caracteristiques  speciales. 

legistre  a  coulisse  pour  prise  d'air  directe.  Grils 
luplex  pour  le  charbon.  Accessoires  speciaux  en 
l)is  avec  bout  a  extension  profonde.  Dessus  avec 
|aque  a  clef.  Conduite  de  construction  scientifique. 
iiermometre  dans  la  porte  du  fourneau  si  desire. 

MANUFACTURES  PAR  ji 

|The    Beach    Foundry    Company,     Limited 

Ottawa         Canada 

Jistributeurs  pour  I'Ouest:  THE  CANADIAN  SUPPLY  COMPANY,  LIMITED,  Saskatoon,  Sask. 
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Tole  Noire 

j  De  LYSAGHT 

Marque  Cia  GLOBE 


Une  Tole  ideale  pour  ouvrage  general 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

MONTREAL  

Seuls  Agents  pour  le  Canada 


>/ 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QTJANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  prates  h  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bl'er  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:  82  Rue  McGill,  MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


UN  LOQUET  de  PORTE  de  GRANGE 

Que  les  Clients  Recherchent 

Fort  durable,  joli  et  commode  II  se  pose  facilement  a  n'importe  quelle  porte. 
II  est  muni  de  deux  poignees  permettant  de  fermer  ou  d'ouvrir  la  porte 
de  l'un  ou  de  l'autre  cote.  Ce  loquet  tiendra  une  porte  ou  une  barriere  fer- 
mee  ou  ouverte.  Fini  emaille  avec  boulons  faits  au  tour.  Garanti.  Un  arti- 
cle de  vente  rapide  et  profitable. 

Nous  fabriquons  aussi  des  velocipedes,  des  voitures  "Express",  des  oharret- 
tes  et  des  brouettes  pour  enfants,  des  accessoires  de  salle  de  bain  et  de  la 
quincaillerie.  Ecrivez  pour  avoir  des  prix  et  des  renseignements  au  sujet 

de  n'importe  laquelle  de  nos  lignes. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  LIMITED       1 

Rues  Duchess  et  On.ario,  Toronto,  Ontario. 


FABRIQUE   DE   LIMES    BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


«/ 


Douze  M^dailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE   EN   1895 


MEDAILLE   D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoye  gratultement  sur  demande  a  toute  persbnne  lnte>essee  dans  le  commerce  des  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe.) 

Propriete  exploitee  par  la  Nicholson   File  Co. 


-^- 


>/ 


Achetez  des  vendeurs  en  gros  les  articles  suivants  de      \AC\  P?  jP?  (^\  \Al 


FOREUSES 


Faites  d'acier  de  Sheffield  (Ang.) 
avec  trempage  special  Morrow — 
percent  plus  de  trous  avec  moins 
d'affutage.   Garanties. 


ECROUS  AVECTARAUD 

Vous  les  connaissez— filetes  deux  fois-"C'est 
le  poincon  du  finissage  qui  fait  cela,"  Faits 
de  materiel  approprie  specialement  a  cette 
f in-  de  la  leur  precision  et  leur  force. 


INGERSOLL,  CANADA. 

LIMES 

Les  limes  sont  maintenant  fab 
qu<§es  au  Canada  par  une  comp 
gnie  entierement  canadienne,  V 
des  ouvriers  experts  canadie 
LIMES  QUI  TAILLENT  PLU. 
VITE  ET  DURENT  PLUS  LON 
TEMPS. 


DEMANDEZ   LES   PRODUITS   MORROW  et  obtenez-les  des  vendeurs  en  gros  —  aucun  vendeur  digne  de  confiani 
ne    vous    offrira    une    contrefacon. 

En  gros  seulement  de  F.   Bacon  &  Co.,  agents,  Montreal,  Que.  _^____^__ 
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L'"IDEAL" 


"La  Machine  qui  marche 
toute  seule" 


est  la  lessiveuse  actionnee  par  l'eaii  sur 
laquelle  on  peut  compter  pour  avoir  un 
service  long  et  satisf aisant,  lorsque  Ton 
peut  avoir  la  pression  cTeau  requise. 

Le  moteur  est  simple  de  construction, 
n'ayant  pas  de  parties  dedicates  suscep- 
tibles  de  se  detraquer.  II  est  fort  et 
rapide,  et  avec  du  soin  il  durera  des  &n- 
nees. 

Chaque  moteur  est  eprouve  avec  soin 
vant  de  partir  de  la  f  abrique. 

Dans  la  fabrication  de  P  "  Ideal "  — 
moteur,  cuve  et  autres  parties  —  le 
meilleur  materiel  est  employe  par  des 
ouvriers  d'une  grande  habilite,  de  sorte 
qu'une  fois  la  lessiveuse  finie  elle  appro- 
che  autant  de  la  perfection  qu'il  est  pos- 
sible de  le  f aire. 


Dowswell,  Lees  #  Co., 

LIMITED 
Representant:    JOHN    R.    ANDERSON 

16-38  Rue  St-Dizier,         ....    MONTREAL,  P.  Q. 
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On  tient  a  avoir  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

parce  qu'ils  donnent  une  toilette  nouvelle  aux  murs  de 
la  maison  et  qu'ils  mettent  dans  chaque  piece  un 
atmosphere  de  contort  et  de  gaiete.  Ces  papiers  offrent 
tout  ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  tapisseries  avec 
toutes  les  qualites  au  choix. 

Les  Papiers  "Tout  Rognes" 
Staunton 


se  gagnent  de  nouveaux  amis  chaque  fois  qu'ils  sont 
employes  et  ils  attirent  des  clients  nouveaux  aux  maga- 
sins  qui  les  vendent. 


STAUNTONS  LIMITED 


J 


Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 


Salles  de  ventes    a    Montreal  :    Chambre    310,    edifice 
Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Clefs  (wrenches)  f orgees  au 

Marteau  -  Pilon    supe- 

rieures  de  Williams 

Nous  fabriquons  des  clefs  forgees  au  marteau-pilon 
depuis  pres  d'un  demi-siecle  et  nous  avons  mis  sur  le 
marche  quelque  chose  comme  40  lignes  dans  environ  1000 
dimensions  avec  ouvertures  variant  de  3/16- a  7  5/8 
pouces.  Nous  avons  des  clefs  regulieres  (Standard)  pour 
tous  les  besoins  reconnus  du  commerce. 

Attention  a  cette  marque  de  fabrique  <^>  car  elle  veut 
dire  qualite  superieure— c'est  la  preuve  que  1'outil  dont 
vous  vous  servez  est  digne  de  confiance  et  qu'il  est  ga- 
ranti  par  notre  reputation  et  notre  assurance  de  service. 

Allons-nous  vous  envoy er  un  exemplaire  de  notre 
catalogue  ? 


Representants   pour   le   Canada: 
THE   CANADIAN    FAIRBANKS-MORSE   CO. 


II  se  Vend  a  Vue! 


Le  Tranche-Aliments 
"HOME  65" 


■ — parce   que  vous  pouvez  fa 
cilement  demontrer  a  vos 
clients  que  c'est  l'arti- 
cle    le    plus    uti 
le   qu'ils   peuvent 
avoir  dans leur 


Superbement 
fini 


Chapeau  her- 
metique  a  l'eau 

Fait   au  Canada 

Une  bonne  ligne  a  men* 
tionner  en  tout  temps. 


MAXWELLS    LIMITED 


yL 


St.  Marys,  Ontario 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 

Nous  faisons  une  specialite  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en  bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oQ  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches1,  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas     -     -     Ontario 
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Permettez=nous  de  vous  demontrer 

comment  elle  paie 

ELLE  NE  MANQUERA  PAS  DE 
VOUS    PAYER    VOUS    AUSSI 

'offre  que  nous  faisons  de  tenir  I'agence  B-H  est  une  superbe  occasion  pour  vous  d'ameliorer 
otre  commerce.  Des  le  premier  jour  que  vous  aurez  accepte  cette  agence,  vous  constaterez 
ne  augmentation  continuelle  dans  les  affaires  que  vous  ferez.  Tout  comme  un  mineur  juge  de 
i  valeur  du  courant  d'un  "placer"  par  la  quantite  d'or  qu'il  lui  laisse  dans  le  fond  de  son  plat, 
3  meme  vous  pouvez  juger  de  la  valeur  d'une  agence  de  peintures  par  les  profits  qu'elle  laisse 
ans  votre  caisse.  Si  la  ligne  de  peintures  que  vous  representez  actuellement  ne  semble  pas 
jus  donner  un  profit  raisonnable,  considerez  serieusement  la  proposition  B-H  —  qui  ne  man- 
4era  pas  de  vous  donner  de  jolis  profits,  comme  elle  le  fait  pour  d'autres  marchands. 

ous  pourrions  vous  donner  une  longue  liste  de  marchands  qui  ont  "regenere"  leur  commerce 
i    reliant   leur   magasin    a   notre   superbe   systeme  de  ventes. 

I»s  produits  B-H  sont  non  seulement  d'une  qualite  destinee  a  attirer  la  meilleure  clientele  de 
|tre  localite  —  mais  en  plus  de  cette  qualite  exceptionnelle  vous  avez  I'avantage  d'une  coope- 
tion  parfaite.  Nous  considerons  nos  relations  avec  nos  agents  comme  un  contrat  entre  asso- 
is  —  et  nous  faisons  tout  en  notre  pouvoir  pour  leur  aider  a  avoir  le  maximum  d'affaires  que 
proposition  B-H  peut  attirer  a  leur  magasin. 

Ecrivez  pour  avoir  plus  de  renseignementi  a  ce  sujet. 

^Sauvezla  swface  etv0us 
sauvez.  tout  ^^^^ 


'g^gfe^ 


J 


RRAN  DRAM  -HENDERSON 

MONTREAL.  HALIFAX  ST,OOHN  TORONTO  WINNIPEG 

MEDICINE    HAT  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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La  Confiance 

compte  pour  les  deux-tiers 
dans  le  succes  d'une  vente. 

LA  PEINTURE 


inspire  confiance.  La  qualite  et  la  con- 
fiance  sont  des  facteurs  dominants  en 
matiere  de  peinture,  et  les  Peintures 
Ramsay  possedent  ces  deux  elements. 

Ecrivez  nous  au  snjet  de  notre  proposition  au  marchand. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 


A.  Ramsay  &    Son    Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 


Molns  cher  qu'un  fouet  et 

meiiieur  pour  votre  cheval 
Un  cheval  avec  l'encolure  ou  l'e- 
paule  contusionnee,  ecorchee  et 
echauff$e  ne  peut  gagner  son  avoi- 
ne.  Le  fouetter  ne  peut  qu'aug- 
menter  sa  souffrance.  Vous  pou- 
vez  prevenir  semblable  blessure 
pour  moins  que  le  prix  d'un  bon 
fouet.  Garnissez  votre  ftdele  ani- 
mal de  TAPATCO  —  la  bourrure 
avec  notre 

Nouveau  Crochet  d'Attache 

Patente 

(ne  se  trouve  que  sur  les  Bourru- 

res  faites  par  nous) 
II  fournit  une  attache  qui  tient  et 
qui  emp6che  de  se  dfefaire. 

Les  Bourrures  a  Collier 
remplies  de  notre  materiel  de 
bourrure  special  sont  meilleures 
que  n'importe  lesquelles.  Elles 
sont  douces,  souples,  absorbantes. 
Elles  servent  de  garantie  contre 
les  epaules  sensibles. 

Les  Gants  de  Coton  Marque 
TAPATCO 
sont  de  qualite  supe- 
rieure     et    faciles  a 
vendre.     lis  se  tlen- 
nent  et  donnent  sa- 
tisfaction     sous     le 
plus  dur  service.    II 
n'en  est  pas  de  meil- 
leurs  pour  usage  aux 
champs,  au  jardin  ou 
a.  l'atelier. 
Faits    avec    poignets 
et   gantelets  tricotes 
ou  a.  bande,  pesanteur 
legere,  moyenne  ou  ele- 
vee.  Gants  et  Mitaines 
en    Jersey    de   couleur 
Tan,    Oxford    et    Ar- 
doise.  Aussi  gants  gar- 
nis  de  cuir. 
Commandez-en  a  votre 

marehand  en  grot. 

THE  AMERICAN  PAD 

&  TEXTILE  CO. 

CHATHAM,   ONT 


- 


Cette  annee  les  cultivateurs  ont  besoin  de  beaucoup  plus  de 

Vert  de  Paris. 

La  temperature  chaude  a  fait  sortir  par  legions  les  betes    a   patates  qu'il   faut  detruire,   immediatement,  avec   PLUS 

et  encore   PLUS  de  vert  de   Paris. 

II   vous  faudra    un   stock   SUPPLEMENTAIRE    pour   repondre  a   I'augmentation   de   la  demande. 

Nombre  de  marchands  ont  deja  envoye  des  commandes  repetees.    Tout  le  monde  demande  le  vert  de  Paris  de  Berger. 

Vos  clients  iront  ou  ils  peuvent  se  procurer  le  "Berger",  parce  que  le  "Berger"  tue  les  betes  a  patates. 

II  renferme  une  quantite  minime  d'arsenic  libre  et  il  est  plus   puissant   que    I'etalon    du    gouvernement,   de   sorte  que 

le  vert  de  Paris  de   Berger  tue   infailliblement  sans  le  danger  d'endommager  les  feuilles. 

La  pluie  ne  le  lave  pas  facilement;    il  est  leger  de  gravite    et  i!   reste  bien  en  suspension.     On  peut  I'employer  a  sec 

ou  en  solution. 

LE  VERT  DE  PARIS  DE  BERGER 

— le  produit  Sherwin-Williams 

— est  employe  dans  I'univers  entier.    Vendu  en  boites  et  e  n  paquets  de  '/2,  1  et  2  lbs  —  en  barillets  d'acier  de  25,  50 
et  100  lbs  —  en  barils  d'arsenic  et  en   barils  de  petrole. 
Repetez  aujourd'hui   votre  commande   PAR   LE   TELEGRAPHE. 

The  Sherwin-Williams  Co. 

of  Canada.  Limited. 


Toronto,  Winnipeg,   London,  Calgary, 
Vancouver  et  Halifax. 


iC 


Fabricants  de  peintures,  vernis  et  couleurs,  broyeurs 

d'huile  de   graine  de  lin, 

897  rue  Centre,   Montreal. 

110  Ave  Sutherland,  Winnipeg. 


Un  produit  de  la  bonne  qualite  pour  toutes  les  fins. 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  prjx  §9iirant",  s.v.p. 


•1.  XXXII  —  No  35 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  29  aout  1919 


57 


VITRBRIE 

GENERALE       POU  R      CO  X STRUCTION 
16  ONCES,  21  ONCES,  26  ONCES,  29  ONCES,  34  ONCES  ET  39  ONCES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces   biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons  expedier  toutes   commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  speciality. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COMPANY,     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


padres,    Moulures,    Miroirs, 

Imageries  et  Vitres 

'  ^ifllwUMil       A  notre  nombreuse  clientele: — 

Nous  avons  le  plaisir  d'annoncer  que  nous  sommes  prets 
a  prendre  les  commandes  pour  Pautomne  en  tout  ce  qui  con- 
cerne  cadres,  moulures,  miroirs,  imageries  "profanes  et  reli- 
gieuses"  et  vitres. 

Nous  nous  engageons  a  delivrer  au  prix  actuel  d'ici  au 
ler  decembre,  toutes  les  commandes  que  vous  voudrez  bien 
nous  confier  immediatement.  N'oubliez  pas  que  nous  som- 
mes aussi  les  seuls  manufacturiers  du  celebre  jouet  (Cham- 
pion) "Speedy  Kar,"  tel  que  la  vignette  ci-contre.  Ecrivez? 
nous  et  notre  voyageur  ira  vous  voir  avec  tous  les  echantil- 
lons  de  ce  que  nous  manufacturons. 

La  cie  wisintainer  &  fils,  inc. 

Bureau  et  salle  d'echanti  lions,  56-60  Boul.  St-Laurent 
imufacture  :  7  RUE  CLARKE,  MONTREAL,  P.  Q. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant", 


=d 


s.v.p. 


88 


LE  PRIX  COURANT,  vertdredi  29  aout  1919 


Vol.  XXXII  —  No  35 


Fournaises 
a  Air  Chatid 


Plus  que  jamais  auparavant  dans  l'histoire  du  chauffage  des 
maisons,  ce  probleme  est  serieusement  etudie  par  le  proprietaire 
et  par  le  locataire.  De  sorte  qu'il  est  absolument  necessaire  que 
l'entrepreneur  qui  installe  le  systeme  de  chauffage  connaisse  par- 
faitement  ce  sujet  pour  preparer  intelligemment  des  estimes,  un 
plan  et  voir  a  l'installation  des  systeme  a  air  chaud. 

Le  chauffage  a  air,  chaud,  lorsqu'il  est  intelligemment  et  bien 
pose,  est  reconnu  par  les  meilleures  autorites  comme  le  systeme 
de  chauffage  le  plus  hygienique,  le  plus  pratique  et  le  plus  eco- 
nomique. 

Nos  experts  en  fait  de  chauffage,  qui  consacrent  tout  leur 
temps  a  cette  industrie,  sont  des  hommes  qui  se  font  gloire  de 
suivre  la  marche  du  progres  dans  la  pose  des  chauffages  a  air 
chaud,  et  leurs  services  vous  sont  offerts  gratis  chaque  fois  que 
vous  avez  besoin  de  leurs  conseils. 

Si  vous  tenez  a  garder  votre  renom  comme  bon  poseur  de 
chauffage  a  air  chaud,  voici  quelques  points  vitaux  a  considerer: 
toujours  recommander  la  pose  des  appareils  d'un  manufacturier 
en  renom  dont  la  garantie  accompagne  toujours  la  votre;  faire 
l'installation  suivant  les  methodes  les  plus  modernes,  en  em- 
ployant  des  materiaux  de  premiere  classe  et  a  un  prix  vous  per- 
mettant  de  faire  faire  le  travail  par  les  meilleurs  ouvriers,  car 
alors  votre  client  recevra  la  pleine  valeur  de  l'argent  qu'il  depen- 
sera,  et  vous  realiserez  non-seulement  un  profit  qui  vous  permet- 
tra  de  vivre,  mais  vous  aurez  la  reputation  de  faire  un  travail  re- 
commandable  et  satisfaisant,  ce  qui  ne  manquera  pas  d'ajouter 
enormement  au  SUCCES  de  votre  commerce. 


THE  McCLARY   MANUFACTURING   CO. 


23  RUE  WELLINGTON,  MONTREAL 
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Barattes  Dazey 


Le  prix  en  est 
modere 


Barattes  Dazey 


Ecrivez  pour  avoir 
des  renseignements 
complets 


Satisfaction 
Garantie 


INSTRUCTIONS     POUR     FAIRE     2     LIVRES     DE     BEURRE    COMPOSE      D'UNE 
LIVRE    DE    BEURRE    ET    D'UNE     CHOPINE    DE    LAIT 

a  th67eVsee7fiZndrUm1^tlanS  1°  b°Cal  e"  rrre   du  m61ange,  ensuite  ajoutez  une  cuiller6e 
<t  me  ae  sei  nn  (plus  ou  moins  suivant  le  gout) 

^'~S™,le.beU7e  en  tranches  minces  et  placez-les  dans  le  bocal  avec  le  lait. 
aiblP    mfi  vm,I  n  »fVec  I?n  contenu  dans  un  bassinet  d'eau  aussi  chaude  que  pos- 

sible, mais  vous  permettant  d'y  laissej  la  main  facilement,  et  laissez-le  jusqua  ce  que 

chose  en  SH^kS?"  »**  jusqu^ce  1»'n  fonde-  On  pent  le  mieuxT^erminer"  la 
cno.se  en  tatant  le  beurre  avec  une  cuillere 

et  toum^Sviqtpe1,!e,beUrreneSt,aSSeZxmOU>  enb3vez  le  bocal  de  leau'  vissez  le  couvercle, 
melS?  Pn,  HtP  iilL  le  'usqUkceret0nUe  ^urre  etle  lait  soient  complement 
~n  noff  Ensute,  enlevez  le  couvercle  et  videz  le  beurre  dans  un  bol  (sans  trop  le 
remuer),  puis  placez-le  dans  un  endroit  frais  pour  quil  durcisse 

na.  l~US  obtiendrez  ainsi  deux  livres  de  beurre  doux,  sain  et  nourrissant '  et  prefere 
par  beaucoup  au  beurre  de  cremerie.  yreiere 

de  l«fL7t™  Tv'f  aV°ir  hl  COUleur  jaune  du  beurre  de  cremerie,  ajoutez  au  lait  avant 
vlnte  dans  la  nl-fn^T  g0UtteS,d *****  Colorant  V^etal  Dandelion  pour  Beurre,  en 
vente  dans  la  plupart  des  magasins  d'epicerie  et  de  pharmacie. 


NE  BARATTE  SANS  CONCURRENCE 


DISTRIBUTEES   EN   GROS 

LEWIS  BROS. 


LIMITED 
MONTREAL 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Couranf 
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LA 


BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 


Capital  autorise 


....     $5,000,000 
2.000,000 

Capital  verse   .  2  200  000 

Reserve *■' 


/ 


Notre  service  de  billets  circulates  pour  voyageurs 
"Trf^Mers  Cheaues"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
cLnts^^us^n^itrns  <e  public  a  se  preva.oir  des  avan- 
tages  que  nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 
est  tres   propice   aux  voyageurs  canadiens  qui   visitent 

,,ENo°uPseeffectuons  les  virements  ^  .^onds  les  rembour. 
sements  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
EuTope?'aux  ETats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND  MACHINERIE  | 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
Rii'sen"T"  de  12,  18,  28  et  40  llvres  a  la  verge, 
ECulsE^,    ESS?EUX    6e    CHARS    DE    CHEM.NS 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer— Wabana,  Terreneuve.— Mines  de  charbon. 
wLutsFourn^ux,   Fours  a   Reverbere  a  Sydney   Mines, 
Ha   N  E  -  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de  Finlssage 
a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau   Principal:   New  Glasgow   (N.-E.) 


BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


....  $2,000,000 

ssatssrs?  surplus  aw  «... .. ..  ««; 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

fancier  franco- canadien  ^n^ste. 

vlcT-PresS;  Ta'nCB^DE  BI%VENU,  administrates  Lake 
M    o^WoKWMSfia  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited  .  ex-ministre   de   Vagri- 

HOTufturee  SeiUer  wSSatifde  Quebec,  president  de  la  Cie 

l"  /-O^BEAUCHEmTn.  president  de  la  Librairle  Beauche- 

M^CHEVALIER.    directeur   general   Credit   foncier  franco- 

canadien. 


LA     BANQUE     D'EPARGNE     DE     LA     CITE     ET     DU 
DISTRICT     DE     MONTREAL. 


Avis  est  par  le  present  donne  qu'un  d.v.dende  de  deux 
Hollars  cinquante  cents  par  action,  sur  le  capital  ap- 
oe  e  et  verse  de  cettc  institution,  a  ete  declare  et  sera 
oavabfe  a  son  bureau  principal,  a  Montreal,  le  et  apres 
mercredi  le Men  octobre  prochain,  aux  actionnaires  en- 
"egistS  lundi  le  15  septembre  prochain,  a  trois  heures 

p.  m. 

Par  ordre  du  conseil  de  direction, 

A.    P.    LESPERANCE, 

Gerant   General. 
Montreal,  le  19  aout  1919. 


M. 
M. 


BUREAU  DE  CONTROLS. 

(Commissaires-censeura) 

President-    Vhonorable   sir   ALEXANDRE   LACOSTE,   C.R,   ex- 
Pr^t?en  chef  delacou^  du  banc  dr^ 

M.  ttT'iol^TS^i^i  £°ft  &TS  Papier  Rolland. 

BUREAU-CHEF 

Directeur-general,  M.  TANCREDE  BIENVENU. 

Secretaire.  M.  J.-A    TURCOT     Inspecteur  en  Chef  ^ 

Chef  Departement  de  Credit, 

M.  C.-A.  ROY 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 
IS.  ALEX.  DESMARTEAU.  Montreal.  M.  J.-A.  LARUE,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

.   -  $10,000,000 

Capital  autorise •    -^ 7«O0  000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve sjffioo 

Total  de  I'actif  au-dela  de •  • 

/  DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  Beique,   vice-president 

A   Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilso 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  gerant-general. 
Yvon  Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE  SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques 
Bureau  Principal:  95  rue  Saint- Jacques 

p.  G.  Leduc,  gerant. 
115  Succursales  et  Agences  au  Canada 
39  Bureaux  de  Quartlers — 


Tout  deP6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  I  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
£ois  par  annee  un  interet  au  taux  de  3%  1  an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT ■  OTCJ 
LAIRES  et  MANDATS  pour  les  WfJJ^J « 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  tea ites  su 
navs   etrangers,  vend     des   cheques   et  fait  des  *, 
STINTS  TEgLEGRAPHIQUES  ; sur  les  l^jg^JS 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaifsQe™„"    baa 
fui  ?ont  confies,  et  fait  remise  promptement  au  plui 
taux  de  change. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez 
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LA  CONFERENCE  INDUSTRIELLE 


Le    Gouvernement    Canadien    a  convoque  une 
inference  Nationale  Industrielle  qui  doit  s'ouvrir 
Ottawa  le  11  septembre  prochain.     A  cette  con- 
•ence,  la  classe  commerciale  et  la  classe  ouvriere 
'ont   largement    representees.     Le   but   de   cette 
tiference  est  de  trouver  un  juste  equilibre  dans  les 
lations    entre    le    Capital  et  le  Travail.     Ce  pro- 
ime  attire  l'attention  des^jouvernem&Ms  de  tous 
I  pays  et  nous  sommes  heureux  que*ieTJouverne- 
|int  Canadien  s'occupe  egalement  de  la  question 
"nous   voulons    que    cette  conference  porte  des 
lits,  il  est  necessaire  que  nos  meilleurs  hommes 
Jfaires,    nos    meilleurs    economistes  y  prennent 
t  et  fassent  beneficier  le  pays  de  leur  experience 
le  leurs  connaissances. 

I  Le  commerce  en  gros  du  Canada  a  charge  quel- 
1s-uns  de  ses  membres  de  le  representer,  et  ces 
sieurs    sont:    M.    Geo.  B.  Fraser,  de  Montreal- 


de  Quebec  du  dernier  Emprunt  de  la  Victoire  et 
d'un  grand  nombre  d'autres  que  nous  pourrions 
nommer  si  l'espace  le  permetttait.  Nous  aimerions 
aussi  a  voir  figurer  des  representants  du  commer- 
ce de  detail  qui  ont  tant  d'interets  a  defendre  et  qui 
par  leur  situation  particuliere,  sont  en  rapport  cons- 
tant avec  le  public  en  general,  et  par  consequent 
connaissent  ses  besoins,  et  peuvent  servir  de  me- 
diateurs  entre  le  Capital  et  le  Travail 


LE  GOUVERNEMENT  AMERICAIN  ET  LA  COM- 
PAGNIE  STANDARD  OIL 


L'attitude  hostile  du  Gouvernement  Americain 
au  sujet  de  l'expansion  du  commerce  de  la  Standard 
Oil  Co.  est  en  train  de  nuire  considerablement  aux 
interets  de  cette  Compagnie.    Pour  la  premiere  fois 
depuis  sa  fondaton,  la  Compagnie  Standard  Oil  offre 
en  vente  $100,000,000  d'actions  privileges  de  la 
Compagnie,  devant  porter  7%  d'interet.    Autrefois 
la  Compagnie  Standard  Oil  tenait  en  caisse  environ 
$50,000,000  d'argent  sonnant  pour  acheter  les  inte- 
rets de  ses  concurrents  dans  quelque  partie  du  mon- 
de  qu'ils  soient.    A  ce  moment,  ses  concurrents  ne 
representaient  qu'une  vente  d'environ  $10,000,000 


liugh  Blain,  de  Toronto  et  M.  J.H  Ashdown  7",  M"  """   T""tc  ucuvlIUU  *iu,wu,uuu. 

laipeg.     M.  Geo.  B.  Fraser  est  le  dlrecteur  4-         %  '    ^^  DUtCh  SheU  ™*>™^    des 

c   u"e^teur  ge-      ventes  nonr  an-rtp a   H'nn   KHU^r,  a~  j^n 


11  de  la  maison  de  nouveautes  en  gros  bien  con- 
JGreenshields  Limited,  et*  est  egalement  direc- 
I  de  la  Banque  de  Montmi.    M.  Hugh  Blain  est 
president  de  la  Compagnie  Eby  Blain  Ltd.,  epi- 
a  en  gros  de  Toronto  et  a  toujours  pris  une  part 
•active  aux  questions  economiques.     M.  Jas.  H. 
■own    est    le   president  de  la  Compagnie  J.  H 
•own  Hardware  Co.  Ltd.  de  Winnipeg,  et  presi- 
de la  Canadian  Fire  Insurance  Co.  et  directeur 
lusieurs  grandes  compagnies  de  l'Ouest.      Ces 
«eurs  sont  certes  tres  bien  qualifies  pour  repre- 
W  avantageusement  les  interets  du  commerce 
lbs  du  Canada. 

fous    aimerions  cepeh^ant  a  voir  le  commerce 
ros   et    de    manufactitffes    Canadien-Francais 
#met    represente    a    ces    Assises.      Nous    ne 
Jjions    pas    d'hommes  bien  qualifies  qui  pour- 
Ijnous  representer  dignement,  et  nous  n'avons 
*pentionner  les  noms  de  MM.  Zephirin  Hebert, 
a naison  Hudon,  Hebert  &  Cie,  ex-president  du' 
rjof  Trade;  Armand  Chaput,  de  la  maison  L. 
#    Fils  &  Cie,  ex-president  de  la  Chambre  de 
lerce;     O.S.  Perreault,  Secretaire  de  la  Impe- 
^obacco    Co.     of  Canada,  ex-president  de  la 
Jre  de  Commerce;  Jos.  Quintal,  de  Quintal  & 
l|  Limitee,  president  actuel  de  la  Chambre  de 
jjrce;    Jos.  Daoust,  de  Daoust,  Lalonde  &  Cie, 
W,  president  de  l'Association  des  manufactu- 
M2  chaussures  et  vice-president  de  la  Chain- 
I Commerce;    Sir.  Horn.  Laporte,  de  Laporte 
Ltee,    et    president-de  la  Commission  des 
M.F.C.     LariviereTvpresident  de  Lariviere 
Tree    et  ex-president  de  la  Chambre  de  Com- 
e,M.  A.  P.  Frigon,  president  pour  la  Province 


ventes  pour  au-dela  dMin  billion  de  dollars, 
quelques  annees,  la  Standard  Oil  et  la  Royal  Dutch 
etaient  en  concurrence  dans  l'Extreme  Orient  et  la 
Standard  Oil  pouvait  vendre  l'huile  sur  ce  territoire 
a  meilleur  marche  que  la  Royal  Dutch  ne  pouvait  la 
produire  aux  puits  qu'elle  possSdait  en  Orient.    Au- 
jourd'hui,  laical  Dutch  progresse  rapidement  et 
est  supportee  par  les  financiers  de  l'Empire  Britan- 
nique,  tandis  que  la  Standard  Oil  est  sujette  a  une 
politique  adverse  du  gouvernement  americain.     La 
taxe  sur  le  revenu  de  la  Compagnie  est  de  44%  ce 
qui  laisse  une  bien  faible  marge  de  profit  sur  1'actif 
de  la  Compagnie.    Depuis  cinq  ans,  elle  n'a  distribue 
a  ses  actionnaires  que  la  somme  de  $20,000,000  par 
annee,  ce  qui  represente  a  peine  2%  sur  le  capital 
investi.     Son  rapport  pour  l'annee  1918  demontre 
qu'elle  n'avait  en  caisse  que  $13,000,000  et  qu'elle 
devait  payer  $44,0W),000  au  Gouvernement  Ameri- 
cain pou**&jpart  des  Vhces  sur  le  revenu.    En  plus, 
les  actionnaires    de   la    Compagnie  sont  egalement 
taxes  par  le  Gouvernement.    L'an  dernier,  M.  Rock- 
feller  a  du  payer  au  Gouvernement  Federal  un  mi- 
nimum de  12%  et  un  maximum  de  66%  de  ses  reve- 
nus,  et  sa  taxe  personnelle  s'est  elevee  a  la  somme 
de  $14,000^00,   et  en  plus  de  cette  taxe  federale, 
comme  M.  Min  D.  Rockfeller  demeure  dans  l'Etat 
de  New-York,  son  revenu  est  taxe  de  3%  addition- 
nels.    II  est  evident  que  l'attitude  du  Gouvernement 
Americain  a  eu  pour  effet  de  pousser  le  controle  de 
l'industrie  de  l'huile  dans  les  mains  des  capitalists 
europeensr%ti' huile  de  charbon  se  vend  aujourd'hui 
aux  Etats-Unfs,  comme  au  Canada,  d'ailleurs,  a  un 
prix  plus  eleve  qu'elle  ne  s'est  pas  vendue  nienie 
pendant  les  meilleurs  jours  de  la  Standard  Oil  Com- 
pany. 
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Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

"La  Prevoyance"  emet  une  Police  de 
Garantie  pour  Gerants,  Comptables, 
Caissiers,  Commis,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a.  commission,  qui  abolit  la 
pratique  equivoque  et  surannee  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  assure  te  patron  contre 
toute  perte  occasionnee  par  les  dfi- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employes.  "La  Prevoyance"  Smet 
aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  Societes  de  Bien- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  tous 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627.  .   ( 

VJ.   Cv  GAGNE, 
/•'."  -  x)irecteur-G6rant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE. 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.'  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.   Comptable.      Comptable 
Incorporfe. 

GONTHIER  &  MIDGLEY^> 

Comptables  et  Audlteurs        ^^ 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone    MAIN    2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLET" 


La   Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

C|/e    I'lncendle 
Actlf   .    .  V.  7*.    .    .    .  $1,151,243.57 
DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue   Girouard,   Saint- Hyaclnthe. 


^fly- 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE  COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,    Verres 

a   Vltres,   Pelnture,  etc. 
Speclallt6;  —  Poeles  de  toutes  aortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable.     Montreal 


<r 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneflcier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servls  au  plus 
bas  prix  du  marchG. 


Assurance  Mont-Royal 

fpagnie  Independante  (Incendie) 

l^tie  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


*' 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 

(CHARTERED  ACCOUNTANT) 

Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Ojfali 


a  In  7059 

AQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs,  PrSts  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


$^R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  6qui- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  da 
loin  ><felles  de  toute  compagnie 
■"adienne  d'assurance-vie. 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondle  en  1851 
Assurances  contre  le  Feu,  Assurance* 
Marines,  d'Automoblles,  contre  I'Ex- 
plosion,    I'Emeute,    la    Disorganisa- 
tion Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-delSl  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
Jr6sident  et  ge>ant  giniral 

INWRIGHT,  Secretaire 
Succursale"3e   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE,  gfirant 


BRITISH 
COLONIAL 

FI^E      INSURANCE 

V\C  O  M  P  A  N  Y 

V  MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,   Directeur 
B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


■I 


illS, 


GARAND,  TERROUX  &  Cll 

4H*w      Banqulers  et  Courtier* 
4?'rue    Notre-Dame    O.,    Montrea 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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ASSURANCES 

LES  PERTES  PAR  LE  FEU  AU  CANADA 


Tota    des   pertes  dans  les  villes  et   les   campa- 

•  -  Les  cites,  villes  et  villages  incorpores,  dont 
recu  des  rapports,  ont  une  population  totale  de 
,ob8,  et  ont  eprouve  une  perte  totale  de  des- 
tion  de  propriete  qui  s'eleve  a  $53,767,310  au 
b  des  quatre  annees  1912-1915.  Pendant  le  me- 
nterval  e,  les  townships  et  les  localites  rurales 
e  population  de  3,773,532,  ont  subi  une  perte 
oximative  de  $31,227,327. 

^I^.TIT*  amiUeIle  danS  les  vi,les  etait 
de  $13,441,827,  soit  $3.37  per  capita,  et  celle 
:ampagnes  de  $7,806,841,  soit  $2.06  per  capita 
eut  done  dire,  d'une  maniere  assez  approxima- 

eTl^^f  ^  le  f6U  aU  Canada  Penda»t  les 
es  iyi^-iyi5  se  sont  elevees  a  $84,994  677    ce 

onstitue  une  perte  annuelle  moyenne  de  $21  - 

60,  ou  $2.73  par  membre  de  la  population 

<;n  plus  de  cette  grande  destruction  de  proprie- 

faut  ajouter  789  pertes  de  vies  et  au  moins 
qui  ont  souffert  de  blessures  graves  ou  d'au- 
ccidents  par  le  feu. 

'assurance  ne  couvre' pas  les  pertes  totales  — 
rte  moyenne  annuelle  de  $21,250,000  represen- 
Saspillage  d'une  somme  d'argent,  equivalente 
eret  que  rapporterait  un  capital  de  $425  000  - 
En  d'autres  mots,  elle  s'eleve  a  une  somme 
lenne  d'environ  $59,000,  non  compris  les  de- 
I  de  vastes  sommes  pour  les  frais  d'entretim 
rvices  d'incendie.     Les  mots  "gaspillage"  ou 

sont  bien  appropries,  car  e'est  une  perte  ir- 
ble. 

irgent  que  deboursent  en  indemnite  les  com- 
3  d'assurance  ne  couvre  pas  les  pertes  totales 

Les  opinions  se  partagent  sur  la  proportion 
aleur  des  immeubles  assures;  quelques  assu- 
isent  que  l'assurance  couvre  une  valeur  de 

du  total;  d'autres  que  l'assurance  ne  repre- 
ue  de  50  a  60  pour  cent.  En  prenant  les  per- 
lannee  1914,  par  exemple,  on  voit  que  les 
nies  d'assurance  licenciees  par  le  Dominion 
e  $15,347,284  et  celles  licenciees  par  les  pro- 
2,273,562  pour  reclamations,  soit  un  total  de 
846.  Si  l'on  omet  les  assureurs  non  licen- 
it  on  ne  connait  pas  les  chiffres,  il  semble 
surance  couvrait  80  pour  cent  de  la  perte 
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tons  les  chiffres  des  petite  villages  et  des  campa- 
gnes,  mais  les  renseignements,  fournis  par  les  com- 
pagnies  d'assurance  et  les  evaluateurs,  prouvent 
qu  au  moms  60  pour  cent  des  pertes  etaient  couver- 
tes  par  l'assurance. 

Pertes  au  Canada  companies  a  celles  des  autres 
pays.  --  La  veritable  signification  des  pertes  au  Ca- 
nada se  revele  peut-etre  mieux  a  l'aide  d'une  com- 
Paraison  avec  les  pays  etrangers.  En  prenant  les 
chiffres  fournis  par  le  Bureau  national  des  assu- 
rances contre  1'incendie,  on  voit  que  les  pertes  per 
capita  du  Canada  excedent  celles  de  tous  les  autres 
pays.  Les  chiffres  suivants  en  sont  une  comparai- 
son:  Canada  $2.73;  Etat-Unis  $2.26;  Espagne  $1.86" 
Belgique  $1.02;  Russie  $0.97;  France  $0.74-  Anele- 
T™i  $L64''  NOrV^ge  $°-55:  Italie  $0-53;  Japon  $0.51- 

JZV If ''  AUtHChe  $°-32;  Alle™gne  $0.28;  Sui^ 
se  $0.13;  Pays-Bas  $0.11. 

Une  comparaison  etablie  entre  les  pertes  tota- 
les du  Canada  et  celles  du  Royaume-Uni  est  encore 
Plus  significative.  Les  chiffres  durant  la  periode  de 
la  guerre,  d'aout  1914  a  decembre  1916  sont  les  sui- 
vantes: 

Canada  Royaume-Uni 

Aout  -  decembre  1914     $  7,605,090  $  7  116  250 

Janv.  -  decembre  1915       19,022,332  17  457^00 

Janv.  -  decembre  1916       25,400,000  16!82l'750 


$52,027,422  $41,395,000 
"Fire",  le  journal  officiel  de  la  National  Fire 
Bngades  Union  de  la  Grande-Bretagne,  ecrivait  re- 
cemment  ce  qui  suit,  a  propos  des  pertes  tres  mini- 
mes  causees  par  le  feu  au  Royaume-Uni,  pendant 
cette  periode: 

"Les  pertes  moyennes  causees  par  le  feu  a  la 
pn.priete  sont  notablement  inferieures  a  celles  qui 
ont  precede  la  guerre,  malgre  les  nouveaux  dangers 
crees  par  de  nouvelles  industries  et  l'emploi  de  tra- 
vailleurs  inexperimentes,  inhabitues   a  manier  des 
matenaux    tres    inflammables.      Quand    on    tient 
compte  de  ces  faits,  on  constate  que  la  Grande-Bre- 
tagne ne  s'est  pas  seulement  montree  a  la  hauteur 
de  sa  tache  sur  les  champs  de  bataille,  mais  qu'elle 
a  etabh  contre  les  incendies  le  systeme  le  plus  effi-^ 
cace  qui  existe  au  rnonde." 


L'EMBARGO  SUR  LE  CAPITAL  ANGLAIS 
EST  LEVE 


e  proportion  est  appuyee  sur  les  rapports 
les  chefs  des  services  des  incendies  du  Ca- 
ii  ont  entrepris  de  recueillir  de  tels  rensei- 
D'apres  leurs  registres,  il  appert  que 
ce   couvrait  94  pour  cent  des  pertes    cau- 
aie  feu  en  1914,  dans  les  villes  dont  la  popu- 
l|cedait  5,000  ames.    On  n'a  pu  se  procurer 


Un  cablogramme  de  Londres  en  date  du  26 
aout  annonce  que  le  Departement  du  Tresor  anglais 
vient  de  faire  disparaitre  les  restrictions  qui  avaient 
ete  faites  pendant  la  guerre  au  sujet  de  Importation 
du  capital  anglais.  Les  capitalistes  anglais  peuvent 
maintenant  placer  leur  argent  la  ou  ils  desirent 
sans  obtenir  la  permission  du  Gouvernement  Ex- 
ception est  faite,  cependant,  en  ce  qui  coiicerne 
1'achat  de  debentures  d'industries  ou  de  compagnies 
controlees  par  l'ennemi  pendant  la  guerre 
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L'ecole  Commerciale  Lalime 

Limitee 
EST  MAINTENANT  A 

LYSTEB,  P.  Q. 

Cette  Fameuse  M&ison  d  Education 

autrefois  de  Saint-Hyacinthe  est  maintenant  a  Lyster, — site  ex- 
tremement  plus  avantageux — et  dans  un  local  idealement  ame- 
nage  pour  le  confort  des  eleves. 

L'Ecole  Lalime  ne  recevra  desormais  que  les  garcons. 

Le  cours  est  exactement  le  meme  qui  a  fait  de  cette  institu- 
tion une  des  plus  importantes  parmi  les  ecoles  lai'ques  au  Canada. 

L'enseignement  comprend  le  cours  commercial  complet,  an- 
glais, francais,  comptabilite  dans  toutes  ses  branches,  clavigra- 
phie,  telegraphie  avec  administration  des  gares,  etc.  Enseigne- 
ment  individuel  a  chaque  eleve. 

Les  eleves  desirant  se  special iser  dans  1'une  quelconque  des 
matieres  enseignees,  regoivent  des  cours  speciaux  ou  chaque  ma- 
tiere  est  developpee,  approfondie  et  enseignee  dans  ses  moin- 
dres  details. 

L'ecole  est  sous  le  controle  et  l'habile  direction  de  son  fon- 
dateur  lui-meme,  M.  B.  Lalime. 

LES  COURS  SONT  COMMENCES  —  les  eleves  peuvent  se 
presenter  et  commencer  leurs  etudes  des  maintenant. 

Pensions  de  premiere  classe  a  prix  tres  moderes  pres  de  l'Ecole. 

Prospectus  envoye  partout  sur  demande. 


tl 


=-'^ 


■ 


En   ecrivant  aux  annoneeurs,  mentionnez  "Le  Prtx  Coorant",  s.v.p. 


)1.  XXXII  — No  35. 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  29  aout  1919. 


l.e  Zimmerknit  est  en  demande 


:ha 


lients  apprecient  la  valeur  de  la  marque  de  fabrique  Zimmerknit  qui   garantit 
ie  vetement. 
nouvelle  fabrique  et  notre  outillage  nouveau  sont  la  preuve  de  1'augmentation 
I  rs  ventes  durant  les  derniers  mois  et,  bien  que  la  capacite  de  notre  manufacture 

ait 

Les 


e  augmentee  de   plusieurs  fois   nous  vous  conseillons  quand    meme   de   donner 

commande  de  bonne  heure  pour  I'automne  et  I'hiver. 

gnes  Zimmerknit  offrent  un  choix  tres  complet  de  sous-vetements,  bas   et  au- 


■  6  rticles  tricotes  pour  hommes,  femmes  et  enfants. 


M  AH  QUE  DE   FABRIQUE 

ZIMMERMAN-RELIANCE    LTD. 
HAMILTON,  CANADA 


A.  B.  COUCH,  seul  agent  vendeur  pour  le  Canada 


MONTREAL 
43   rue   St-Sacrement 


TORONTO 
63    Wellington    St.    West 


WINNIPEG 
Hammond    Bldg. 


VANCOUVER 
Mercantile    Bldg. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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LES  STEELCLAD   GALATEAS 


Supportent   les    epreuves   dfe  la  lessive 


*i 


Pour  Robes  •  elegantes,    Blouses,   Middies,   Tabliers  et  Costumes  de  Jeux.     Se 
distinguent  par  leur  solidite   et   leur  durability.     Couleurs  garanties  indelebiles. 


THE  DOMINION  TEXTILE  CO.,  Limited 


T*9?*- 


TORONTO 


MONTREAL 


WINNIPEG 
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Le  Meilleur  Produit  du 
Ble  d'Inde 
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Cuisine, 


Crown  Brand 
Corn  pure  Syrup 

Sirop  de  ble  d'Inde  pur 

L'etalon  de  Oualite 


Crepes, 
Fabrication 

de  bonbons, 
Tous  les  usages 

de  la  table. 


/ 
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THE  CANADA  STARCH  CO.,  Limited, 
MONTREAL. 
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L'ecole  Commerciale  Lalime 

Limitee 
EST  MAINTENANT  A 

LYSTER,  P.  Q. 

Cette  Fameuse  Maison  d  Education 

autrefois  de  Saint-Hyacinthe  est  maintenant  a  Lyster, — site  ex- 
tremement  plus  avantageux — et  dans  un  local  idealement  ame- 
nage  pour  le  confort  des  eleves. 

L'Ecole  Lalime  ne  recevra  desormais  que  les  garcons. 

Le  cours  est  exactement  le  meme  qui  a  fait  de  cette  institu- 
tion une  des  plus  importantes  parmi  les  ecoles  laiques  au  Canada. 

L'enseignement  comprend  le  cours  commercial  complet,  an- 
glais, francais,  comptabilite  dans  toutes  ses  branches,  clavigra- 
phie,  telegraphie  avec  administration  des  gares,  etc.  Enseigne- 
ment  individuel  a  chaque  eleve. 

Les  eleves  desirant  se  specialiser  dans  1'une  quelconque  des 
matieres  enseignees,  recoivent  des  cours  speciaux  ou  chaque  ma- 
tiere  est  developpee,  approfondie  et  enseignee  dans  ses  moin- 
dres  details. 

L'ecole  est  sous  le  controle  et  l'habile  direction  de  son  fon- 
dateur  lui-meme,  M.  B.  Lalime. 

LES  COURS  SONT  COMMENCES  —  les  eleves  peuvent  se 
presenter*  et  commencer  leurs  etudes  des  maintenant. 

Pensions  de  premiere  classe  a  prix  tres  moderes  pres  de  l'Ecole. 

Prospectus  envoye  partout  sur  demande. 


Er>    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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SOUPE  ADX  TOMATES 


5a  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
3st  aimee  de  tout 


e  mon 


de- 


La   qualite   y   entre 

avant    que    I'eti- 

quette  soit  mise 

sur  la  boite. 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivez  directement 


Dominion  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


En   icrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v  p. 
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CONFITURES 
AliX  FRAISES 
ST.  WILLIAMS 


La  nouvelle  recolte  est 
prete  pour  le   Commerce. 

La  qualite  est  garaotie. 
Envoyez  votre  commande  aujourd'hui. 

St.  Williams  Fruit  Preservers,  Limited 

Simcoe  et  St.  Williams,  Ont. 

Maclure  &  Langley,  Limited 


Montreal 


Distributeurs 


TORONTO 


Winnipeg 


En   Scrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  av.p. 
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PAS    D'ERREUR 

JWjE  commettez  pas  I'erreur  de  mettre  en  stock  des  marchandises 
de  qualite  inferieure — elles  eloignent  la  clientele. 

Les  marchandises  de  qualite  superieure  attirent  la  clientele 
et  se  vendent  rapidement.  Par  l'ecoulement  rapide  des  marchan- 
dises et  la  multiplicity  des  ventes,  vous  augmentez  vos  profits. 

Vous  ne  commettrez  pas  d'erreur  en  tenant  les 

PRODUITS  JONAS 

qui  se  vendent  rapidement  et  d'un  bout  de  l'annee  a  Tautre. 

Sauce  Worcestershire  "Perfection"  de  Jonas 
Essences  Culinaires  de  Jonas      Moutardes  Franchises  de  Jonas 

Vernis  Militaire  de  Jonas 

Sont  des  articles  classiques  que  tout  epicier  et  tout  marchand 
general  doit  avoir  en  mains.  La  menagere  les  demande  depuis  49 
ans  et  elle  doit  avoir  des  raisons  pour  cela.  La  principale,  c'est 
qu'elle  trouve  son  profit  a  n'employer  que  des  PRODUITS  de 
QUALITE  SUPERIEURE.  Votre  raison  a  vous  de  les  tenir,  c'est 
que  vous  les  vendez. 


N'attendez  pas  que  vous  n'en  ayez  plus  pour  donner  votre 
ordre:    Vous  manqueriez  des  ventes. 

Henri  Jonas  &  Cie 

Maison  fondee  en  1870 

173-177  rue  Saint-Paul  Ouest,  -  -  Montreal 


En  icrlvant  aux  annonceurs,  mentlonnez  "Le  Prix  Courant",  s.v.p. 
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Leplat  TRltCSbape  commence  a  etre  reconnu 
par  les  meilleurs  detaillants  de  la  province  de 
Quebec  comme  le  recipient  pour  aliments  ven- 
dus  en  vrac  qui  repond  le  mieux  a  leurs  ideals  de 
service. 

Demandez-le  a  votre  marchand  de  gros,  ou  a 

THE  VICTORIA  PAPER  &  TWINE  CO.,  LTD. 

Manufacturiers  et  Distributeurs  en  Gros 

378-380-382  rue  Notre-Dame  Ouest 
MONTREAL 

Succursales   a 

TORONTO  WINNIPEG 


HALIFAX 


=^H      La  seule  ligne  complete  de  1/2  a  10  livres. 


^7U  ONLY 
CDMPLETE 

LINE 
Vzio  10  LBS. 


m 


a 
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Plus   de  Rarete   du 
Ble  Souffle 

Nous  avons  a  present  en  abondance  des  grains  souffles.  Depuis  l'incendie  qui 
a  detruit  notre  fabrique  de  Peterborough,  en  decembre  1916,  nous  n'avons  pas 
ete  capables  de  repondre  au  tiers  de  la  demande  pour  le  Riz  Souffle  et  le  Ble 
Souffle. 

A  present,  nous  avons  remedie  a  cela.  Prenez  en  stock  ces  grains  souffles  et 
etalez-les.  II  existe  une  tres  grosse  demande  de  la  part  du  consommateur. 
Faites  savoir  a  votre  clientele  que  vous  les  vendez. 

Annonces  au  Canada 

Les  Grains  Souffles  ont  ete  constamment  annonces  dans  tous  les  principaux 
magazines  canadiens.  De  plus,  des  centaines  de  milliers  de  magazines  des 
Etats-Unis  apportent  ces  annonces  ici. 

Nous  avons  continue  cette  publicite  lorsque  nous  ne  pouvions  pas  repondre  a 
la  demande  canadienne,  afin  d'etre  prets  quand  le  temps  arriverait. 

C'est  le  bon  temps  pour  vous  de  vous  rendre  compte  de  la  demande  latente  qui 
existe.   La  demande  pour  les  Grains  Souffles  est  sans  precedent. 

Une  demande  sans  precedent 

La  derniere  augmentation  de  la  consommation  est  remarquable. 

Chaque  client  est  un  gros  consommateur.     Le  profit  de  l'epicier  s'elevera  en 

moyenne  a  $10  par  annee  par  client. 

Faites  savoir  a  vos  gens  qu'ils  peuvent  avoir  les  Grains  Souffles,  et  cette  ligne 
sera  1'une  de  vos  plus  profitables  lignes  de  cereales. 

Le  Ble  Souffle  —  Un  Favori 

Depuis  un  an  et  demi  nous  n'avons  pas  ete  capables  de  fabriquer  du  Ble  Souffle 
au  Canada.  Nous  ne  fabriquions  que  du  Riz  Souffle.  De  sorte  que  la  vente  des 
grains  souffles  a  du  etre  remplacee  par  celle  du  Riz  Souffle.  Mais  le  Ble  Souf- 
fle est  le  grain  favori  pour  etre  servi  dans  des  bols  de  lait. 

Aux  Etats-Unis,  la  demande  a  pris  des  proportions  enormes.  Ce  sera  la  meme 
chose  au  Canada — et  rapidement  encore. 

Poussez  la  vente  du  Ble  Souffle.  II  doublera  vos  ventes  de  grains  souffles. 

Commandez  les  deux  et  etalez-les.  Soyez  le  premier  dans  votre  voisinage  a 
faire  savoir  aux  gens  qu'ils  ont  ete  remis  sur  le  marche. 

The  Quaker  Qais  Company 

Peterborough  et  Saskatoon. 
CANADA. 
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Le  Teneur  de  Livres  Mondial 


ES  Caisses  Enregistreuses  National 
Modernes  sont  reconnues  dans  le 
monde  entier  comme  des  machines  qui 
sauvent  du  travail. 

Elles  sont  employees  partout  ou  de 
1' argent  est  manipule  et  des  comptes 
tenus  —  dans  toutes  les  lignes  du  com- 
merce, dans  toutes  les  parties  de  l'uni- 
vers. 


Les  Caisses  Enregistreuses  Nation* 
sont  le  resultat  de  35  annees  d' etude 
et  d'inventions. 

Leur  fabrication  exige  l'emploi  de 
1 00  personnes,  2 1  edifices,  40  acn 
despace  de  planch er  et  2,475  brevet 
protegeant  35,000  droits  sur  des  h 
ventions. 


Si  l'on  considere  sa  construction,  le  materiel  dont  elle  est  faite  et  ce  qu'elle  fait,  laCaisse 
Enregistreuse  National  est  la  piece   de    machinerie  la  moins    dispendieuse  au  monde. 

The  National  Cash  Register  Company  of  Canada,  Limited. 
Fabrique:    Toronto,  Ontario. 

.     BUREAUX   SUCCURSALES: 


Calgary 714  Second  Street,  W. 

Edmonton 5  McLeod  Bldg. 

Halifax 63  Granville  Street 

Hamilton 14  Main  Street,  E. 

London 350  Dundas  Street 

Montreal 122  rue  Ste-Catherine  Ouest. 

Ottawa 306  Bank  Street 


Quebec 133  rue  St-Pa 

R6gina 1820  Cornwall  Stre 

Saskatoon 265  Third  Avenue, 

St.  John 50  St.  Germain  Str 

Toronto 40  Adelaide  Stree 

Vancouver 524  Pender  Street, 

Winnipeg 213  McDermot  Avenu 
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Le  marchand  detaillant  qui  tient  au  succes  de  son  commerce 
s'efforce  toujours  de  choisir  une  ligne  de  CONFITURES  et  de  GE- 
LEES  pouvant  donner  satisfaction  parfaite  a  toute  sa  clientele. 
Nos  CONFITURES  et  nos  GELEES  sont  fabriquees  a  Quebec  me- 
me,  par  des  Canadiens-Francais,  avec  des  fruits  recoltes  dans  la 
province  et  elles  possedent  toutes  les  qualites  assurant  des  ventes 
repetees.  I 

Nos  produits  sont  des  "producteurs"  de  ventes 

et  de  profits. 

Leur  qualite  exceptionnelle  de  puete  ainsi  que  leur  saveur  delicieu- 
se  sont  de  plus  en  plus  reconnues  dans  tout  le  Canada,  comme  l'at- 
teste  le  chiffre  toujours  croissant  de  nos  affaires. 

Une  commande  d'essai  vous  convaincra  que  vous  y  gagneriez  a  te- 
nir  en  stock  un  assortment  complet  de  nos  lignes. 

Ecrivez-nous  aujourd'hui  meme  pour  la  liste  de  nos  prix  et  les  avan- 
tages  que  nous  offrons  aux  detaillants  poussant  la  vente  de  nos  pro- 
duits. ) 

Les  commandes  sont  remplies  promptement. 


Old   City   Manufacturing  Co.   Regfd. 


QUEBEC     tP.Q.) 


En   ecrivant  aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s-v.p. 
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NE  COUREZ  PAS  DE 
BISQUES 

durant 

LES  MOBS  CHAUDS 
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ni  en 


AU0UN  AUTRE  TEMPS 

Les  Veritables 


ED  IN  fiffi 


sont  proteges  par 

WMT1TE 

Le  paquet  a  l'epreuve  de 
l'humidite  et  de  l'air. 

AVERTISSEMENT  ! 

Soyez   certain   d'avoir 
I'enveloppe 

WAXTITE 


Tous  les  autres  empaquetages 
sont  des  imitations. 


Attention  a  cette  signature! 

Lorsque  vos  clients  enlevent  I'enveloppe  WAXTITE  entourant 
les  veritables  Kellogg's  Toasted  Corn  Flakes,  ils  seront  gratifies 
d'un  arome  frais.  Le  contenu  des  paquets  est  toujours  frais, 
pur  et  croustillant,  exactement  dans  l'etat  ou  il,  est  a  sa  sortie 
des  fourneaux  de  nos  cuisines  de  Toronto. 

Ils  n'ont  jamais  ete  meilleurs  qu'ils  ne  le  sont  actuellement — et 
des  millions  de  gens  savent  cela,  parce  que  des  millions  de  gens 
demandent  le  paquet  avec  I'enveloppe  WAXTITE  et  garanti  par 
ma  signature. 


FAITS    A    TORONTO,    CANADA 

PAR  LA 


•     /9    R    • 


7f 


°7; 

Cereal  Co.      ff  v 

KELLOGG    TOASTED    CORN    FLAKE 

Battle  Creek,  Mich.  —  Toronto,  Cana< 


"ol.  XXXII  —  No  36 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  septembre  1919 


11 


PELUEES  DE 


WAGSTAFFE 


de  la  nouvelle 

recolte  de 

1919 

LIMON 
ORANGE 

et 
CITRON 

Entieres  ou  tranchees 
pretes  pour  l'usage. 


La    fabrique   de    pelures  confites  et  de  fruits 
cristalises   la  plus    moderne  du  Canada 


Gingembre,  cerises  et  fruits  assortis 

cristalises  de 

^WAGSTAFFE 

Aussi    Plum    Puddings    et    Mincemeat. 

Prets  pour   Livraison    immediate 
Donnez  voire  Commande  a  voire  Epicier  en  Gros 

WAGSTAFFE,  LIMITED 

Fabricants   de    Conserves   de   Fruits   Purs. 


HAMILTON 


CANADA 


En   ficrlvant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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LES  BISCUITS  SODAS 

"Crfeme  de  Ferme"  de   CHARBONNEAU 

sont  delicieux  et  faits  avec  des  ingredients  d'une  purete  absolue.  C'est  done 
dire  que  Ieur  usage  peut  etre  recommande  et  qu'ils  donneront  entiere  satisfac- 
tion a  toute  votre  clientele. 

Le   Beurre  de   Sucre  a  la  Creme  "Imperial'' 

de  Charbonneau 

devient  de  plus  en  plus  populaire  a  cause  de  son  gout  delicieux  et  de  sa  qualite 
exceptionnelle.  Son  prix  avantageux  en  fait  un  article  a  la  portee  de  tout  le 
monde  et  dont  la  vente  donne  un  joli  profit  au  marchand  qui  le  tient  en  stock. 

Donnez  aujourd'hui  meme  votre  commande  a  votre  epicier  en 
gros    pour    ces     deux     produits     de     consommation     courante. 

CHARBONNEAU,  LIMITEE 

Manufacturiers  de  biscuits  et  de  confiseries, 
Raffineurs  de  sirop. 

330  rue  Nicolet      ....      MONTREAL. 


SPAGHETTI   de 
CLARK 

A  la  Sauce  aux  Tomates  et  au  Fromage 
Un    mets    delicieux    et    de    vente    populaire 


Prepare  avec  le  meilleur  spaghetti;  le  meilleur  fromage  cana- 
dien  et  des  tomates  rouges  mures  venant  d'etre  cueillies. 

Delicieusement   melange   et  cuit,    nourrissant    et  economique. 
L  EMPAQUETACE  DE  LA  NOUVELLE  SAISON  EST  PRET. 


W.  Clark,  Limited  dg&K  Montreal 


En   Scrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Comment 

Enlever 

La 

Capsule  Anchor 


Renversez  le  pot,  introduisez 
de  force  une  fourchette  ou  un 
autre  instrument  pointu  dans 
la  garniture. 


Remettez  le  pot  dans  la  posi- 
tion droite.  saisissez  le  bout 
sorti  et  retirez  toute  la  gar- 
niture. 


Levez-en  un  bout. 


QUELQUES-UNS  de  vos  clients  s'imaginent  peut-etre  que  parce 
que  la  Capsule  Anchor  est  celle  qui  ferme  le  plus  hermetique- 
ment  sur  le  marche,  il  est  difficile  d'ouvrir  un  pot  cachete  avec  la 
Capsule  Anchor. 

La  simplicity  de  1'operation  est  bierc  illustree  par  les  vignettes 
ci-dessus. 

Dites  cela  a  votre  clientele  lorsque  vous  lui  vendez  un  produit 
cachete  par  la  Capsule  Anchor.  Montrez-lui  avec  quelle  rapidite 
et  avec  quelle  facilite  la  capsule  peut  etre  enlevee. 

Les  empaquetages  cachetes  avec  la  Capsule  Anchor  font  de 
jolis  etalages. 

Ecrivez-nous  pour  avoir  notre    brochurette    traitant  de  la 

Capsule  Anchor. 

Anchor    Cap    and    Closure 
Corporation  of  Canada,' Ltd. 

DOVERCOURT  ROAD,  TORONTO 
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Les    Menageres    Contentes    Pre- 

ferent  la 


*« 


MARQUE  BRUNSWICK" 


Et  si  vous  considerez  le  fait  qu'une  analyse  recente  du  gouverne- 
.      sAKum^mu.L      , ,       ment  d'Ottawa  a  demontre  que  la  Marque  Brunswick  etait  superi- 

XV^Biaekjs^rbour.    /Jlgf    eure  aux  Jignes  importees  vous  comprendrez  tacilement  pourquoi- 

Tout  bon  epicier  devrait  faire  en  sorte  d'avoir  un  etalage  regulier 
des  produits  de  la  Marque  Brunswick.     Non  seulement  a  cause  de 

leur  qualite  superieure  et  de  leur  prix  raisonnable  mais  encore  parce  qu'ils  represented 

une  industrie  essentiellement  canadienne. 

Si  vous  ne  connaissez  pas  encore  ces  produits  nous  vous  conseillons 
une  commande  d'essai  parmi  la  liste  ci-dessous  : 


{   Sardines  a  l'huile 

\  Sardines  a  la  moutarde 

Finnan  Haddies  (boites  rondes  ou  ovales) 


Hareng  Saur 

Hareng  a  la  sauce  aux  tomates 

Clams 


CONNORS  BROS.,  LTD.,    bLACKS  HArboh.  n.b. 


Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee  dans  une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 
Recevez  le  meilleur  service  de 


*« 


LA     MAISON     DXJ     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOUS    GENBES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que, 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


En   Scrivant   aux   annonceura,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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ENCOURAGEZ 

Les   Industries   Canadiennes 


;  E  public  consommateur  canadien  est  invite  a  encourager  les 
-^  industries  canadiennes  en  achetant  et  n'employant  que  des 
produits  de  fabrication  canadienne. 

La  Egg-O  Baking  Powder  Co.,  Limited,  est  une  maison 
essentiellement  canadienne  fabriquant  une  veritable  Poudre  a 
Pate. 

Cette  maison  est  financee  par  du  capital  canadien  et  ses  profits  res- 
tent  au  Canada. 

Elle  est  libre  de  tout  controle  etranger  et  elle  n'est  en  aucune  mani- 
ere  en  relation  ni  associee  avec  le  Trust. 

C'est  une  veritable  compagnie  canadienne  fabriquant  un  produit  de 
haute  qualite  pour  les  Canadiens. 

Nous  sommes  fiers  de  dire  que  les  Canadiens  apprecient  cela. 
Nos  affaires  en  1918,  dans  l'Ontario  seul  sont  2 1  (vingt-et-une) 
fois  plus  considerables  qu'elles  ne  Tetaient  en  1915. 

POURQUOI  ?  2lta 

raisons 

Les  consommateurs  obtiennent  la  valeur  de  leur  argent.  Les  mar- 
chands  recoivent  notre  cooperation  et  font  un  joli  profit. 

Les  marchands  de  gros  sont  traites  equitablement. 

Nous    donnons    un    VERITABLE    SERVICE. 

La  Egg-O  est  tenue  en  stock  par  tous  les  marchands  de  gros. 


Egg-O  Baking  Powder  Company  Limited 


Sftjt^  HAMILTON        -        Canada 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant". 


16 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  septembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  36 


La  Le  La 

Qualite     Service   Demande 

Font  que  nos  lignes  de  Biscuits 
et  Bonbons  sont  d'une  valeur 
exceptionnelle  pour  tout  mar- 
chand  qui  les  tient  en  magasin. 

Essayez-nous  pour  votre  pro- 
chaine  commande. 

Demandez-nous  notre  plus  re- 
cente    liste    qui    vous    donnera 
•     une  idee   des  lignes  que  nous 
manufacturons. 

Nous  accueillerons  avec  plaisir 
vos  demandes  d'informations. 

The  Montreal  Biscuit 
Company 

Manufacturiers  de 
Biscuits   et   Confiseries 

Montreal. 


uiuii.i.uu.jn....m 


•■•■— ',»! 


Tous  les  morceaux  de  savon  a  blan- 
chissage  ont  plus  ou  moins  la  meme 
apparence,  mais  ils  different  entie- 
rement  quant  a  la  qualite  et  a  la 
valeur. 

Le  "SURPRISE"  n'est  pas  autre  chose 
qu'un  bon  Savon  Solide — il  n'est  pas 
surcharge  d'ingredients  inutiles  pour 
le  faire  paraitre  gros.    C'est  la  meil- 

leure  valeur  en  fait  de  vrai  savon. 


N'acceptez  pas  de  contrefacone. 


The  St.  Croix  Soap   Mfg.  Co. 


"3  LEADERS" 

ALES 
Wm.  DOW    STOUTS 


ET 


€xtrail  de  malt 


Les   consommateurs   quis  ne  peuvent   acheter    les    Marques    Dow    chez    lc 
marchands  de  leur  localite  sont  pries  de  s'adresser  au  "Departement 
des  commandes  par  la  poste,"  38  Square  Chaboillez,  Montreal. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Celui 


By  Appointment 

qui  sert  mieux  le  public  est  celui  qui  fait 
le  plus  de  profits 

Le  renom  des  mots  "Sauce  Worcestershire"  a  ete  etabli  par  la  haute  qua- 
lite  de  la  sauce  fabriquee  par  Lea  &  Perrin  et  lorsque  le  public  "demande 
de  la  Worcestershire"  il  s'attend  d'avoir  la  veritable,  celle  qui  n'est  fabri- 
quee que  par  Lea  &  Perrin. 


L'authentique  el   veritable 
WORCESTERSHIRE 


Les  marchandises  que  vous  etalez  le  plus  a  la  vue  indiquent  le  genre  de 
magasin  que  vous  tenez.  Des  marchandises  de  qualite  connue  inspirent 
confiance,  tandis  que  les  imitations  creent  le  doute. 


Harold  Seddon,  agent  pour  le  Canada,  137  rue  McGill,  Montreal 


fl! 


su 


OR 


LA    PEANUT    PARFAITE 
Empaquetee  en  boites 

Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 

ou  a  la 

Montreal  Nut  and  Brokerage  Co. 

30  et  32  rue  des  Jures,  Montreal,  P.  Q. 

Loggie  Sons  Co.,  agents,  Toronto. 


En   ecr.ivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.o- 
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Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


Joseph  E.  Seagram  &  Sons,  Limited 

DISTRIBUTEURS     DE 

"White  Wheat"        "No  83"        "3  Stars  Rye" 

"One  Star" 


= 


MEAGHER  BROS,  &  CO.,  Agents,  MONTREAL 


STANWAY- HUTCH  INS   LIMITED 


IMPORTATEURS  GfcNERAUX 

r  .    r. 


Nous  avons  quelques  occasions  speciales  a  offrir  en  fait  de  thes  de  Ceylon,  des  Indes,  de  Java  et 
du  Japon,  pris  dans  notre  stock- frais  et  nouveau  et  choisis  specialement  par  des  experts  ayant  une 
experience  de  plus  de  20  ans.  '» 

Ecrivez-nous  une  carte  postale  et  elle  vous  apportera  des  echantillons  et  des  prix  par  le  retour  du 
courrier.  i 

18  RUE  ST-ALEXIS,        -        -        -        -        -       MONTREAL. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LE  SEL  CENTURY 


Lorsque  les  dames  l'ont  employe  une  fois,  nul 
autre  sel  que  le  SIFTO  n'a  de  chances  de  figurer 
sur  leurs  tables. 

II  coule  librememt  par  tous  les  temps.  C'est  un 
vrai.  sel  d'un  blanc  Gclatant. 


SI  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournlr,  nous  vous 
prions  de  nous  6crlre,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
llstes  de  prix  et  informations  d6talllees. 

DOMINION  SALT  CO.,  Limited    SARNIA,  Canada 

Manufacturlers  et    Exptditeurs 


LE  SERVICE  DE  PUBLICITE  DE 
HEINZ 

Donne  de  bons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  tient  a  se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heinz  a 
l'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  de  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientele  et  aug- 
mentez  le  nombre  de  vos  clients  satisfaits. 

H.  J.  Heinz  Company 

Tous  les  produits  Heinz  vendus  au   Canada 
sont  prepares  au  Canada. 


Biere  et  Porter 


Black  Horse 

de  Dawes 

Les  Modeles  depuis  1811 


La  meilleure  lager  et  la  plus 
pure  qui  puisse  etre  brassee. 


Etiquette  Blanche — Etiquette  Verte 


Cn    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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UNE  SESSION 
de  la  Cour  du  Banc  du  Roi 

ayant  juridiction  criminelle  dans  et 
pour  le  district  de  Montreal,  se  tiendra 
au  Palais  de  Justice,  en  la  cite  de  Mont- 
real, 

MERCREDI,  10  septembre  prochain,  a. 
DIX  HEURES  du  matin. 

En  consequence,  je  donneavis  public 
a  tous  ceux  qui  auroni  a  poursuivre 
aucune  personne  maintenant  detenue 
dans  la  prison  commune  de  ce  district 
et  a  toutes  les  autres  personnes  qu'elles 
y  soient  presentes. 

Je  donne  avis  aussi  a  tous  les  juges 
de  paix,  coroners  et  agents  de  la  paix, 
pour  le  district  susdit,  qu'ils  aient  a  s'y 
trouver  avec  tous  les  records. 

Le  Sherif,  L.  J.  LEMIEUX. 

Bureau  du  SheYif, 
Montreal,    20   aout    1919. 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 
Pondus  et   Plume 

Demands  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287  rue  Adam,   MAISONNEUVE 


HOTEL   VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri6taire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,   $3.50   et 

$4.00  pa 

r  jour. 

Arthur    Brodeur 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne   Kola 


Cldre  Champagne 
Cidre  de  Pomme 
Eau  Mln6rale 
Fraise 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  ™^°n= 


LASALLE  256 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasln. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

THOIS-RIVIEBES 


AUJOURD'HUI 

MEME       Commandez    votre    stock 
d'Automne  D' 

Articles   en    Fibre   Durcie 


Peu  importe  ce  qui  arrive,  le  Jour  du  Lavage  vient 
toutes  les  semaines.  Aidez  vos  clientes  a  rendre  cette 
journ^e  pas  plus  fatiguante  que  les  autres.  Montrez- 
leur  les  articles  en  fibre  durcie  d'Eddy.  La  premiere 
impression  est  celle  qui  compte,  et  les  articles  en 
fibre  durcie  d'Eddy  ne  manquent  pas  d'etre  appr6ci6s  a 
premiere  vue.  De  plus,  ils  donnent  une  tres  longue 
dur6e.  Us  sont  tres  lagers  et  leur  apparence  denote 
la  proprete\ 

Prenez-en  en  stock. 

Vous  les  vendrez  tous — et  facilement. 

Notre  publicity  vous  aidera  a  le  faire. 

Ecrivez-nous  aujourd'hui  pour  renseignements  a  ce 
sujet. 

Les  ALLUMETTES  D'EDDY  sont  ce 
que  la  plupart  des  gens  s'attendent 
d'avoir  lorsqu'ils  demandent  des  allu- 
mettes.  Devancez  les  «<lesirs  de  votre 
clientele.      Vous  y   gagnerez. 


THE  E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL,    CANADA 


COGNAC  RQY 

"LE  ROI  DES  COGNACS' 

PAR   LA  QUALITE 
est  le  produit  naturel  de  la   distillation  des  Vins. 
Agents  pour  le  CANADA 
M.  Emile  Lucas,  28  rue  St-Sacrement.  MONTREAL 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ  j 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT        1 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


, 


r 


.edi  5  septembre  1919 
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Usine  a  sel 


Windsor,  Ont. 


Une  reputation  gagnee  en  donnant  aux  menage- 
res  du  Canada  un  sel  de  table  absolument  pur  a 
grain  fin  et  uniforme  plein  de  saveur. 

C'est  la  raison  pour  laquelle  le 


indsor 


Modem 
Canada 

SEL  DE  TABLE  WINDSOR 


est  toujours  en  demande 
ciers  aiment  a  le  vendre. 


et  pourquoi  les  epi- 


II  plait  a  tous  les  clients. 

The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


La  sortejque  grand'mere 
peut  faire,  achetee 


— 


toute 

prete. 

&& 

l> 

Les  plus  hautes  recompenses  des  deux  continents 


SMALLS    STANDARD 

Forest  cream 

Sugar  Burrers 


75.  lbs. 


30.  lbs. 


5.lbs.         •    Reputed  Lib.     ** 


les  tentatives  ontetefaites  pour  substituer  les  Beurres    de  Sucre    Forest  Cream  de  Small's,   mais  sans  succes.     Le  vrai  eofitet  la  texture  douce  de 
de  Small's  sont  dus  a  la  formule  exclusive  suivie  par  les  manufacturiers  dans  les  dernieres  90  annees.       Insistez  pour  avoir  de  vos  Jobbers,  Small's 
i  But,  Hon  O  But,  Nut  O  But,  Choc  O  But. 
ment  quelques  centaines  de  barils  et  de  "puncheons"  qui  restent  de  notre  Melasse  de  Barbades  de  choix,  a  85c  le  gallon,  Montreal. 


MALL'S   LIMITED, 


101,    rue    Parthenais,    Montreal. 
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Ventes  rapides  ! 


Gros  profits  ! 


II  y  a  une  demande  continuelle  pour  les  Polis 
Canadiens. 

Prenez  votre  part  de  ce  commerce. 

Nous    manufacturons   toutes   ces    lignes    bien 

connues: 

POUR  LA  MAISON:  —  Poli  Ideal  a  argente- 
rie,  Poli  a  Metal  Klondyke,  Cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon. 

POUR    L'AUTOMOBILE:— Preparation    Klean- 
all    pour   carosseries   d'auto,    Preparation    Re- 
newall  pour  capotes  d'auto,  Cire  a  Auto. 
Donnez    votre    commande    a   votre    marchand 
de  gros  ou  ecrivez  a 

CANADIAN  POLISHES,  Ltd. 

Succesfours  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL   OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Chaque  famille  devrait  avoir  un  paquet 
ou  deux  de 

Poudres  Nervine 
de  Mathieu 


POUDRES  NERVINES 

De  MATHIEU 

Pour  lous  les  Manx  deTeteefNevralge 


Expliquez  a  vos  clients  comment  ces  Pou- 
dres sont  souveraines  contre  le  mal  de  tete, 
la  nevralgie,  I'insomnie,  etc.  Une  poudre 
donne   un   soulagement   immediat. 

Les  Poudres  Nervine  de  Mathieu  ne  renfer- 
ment  pas  d'ingredients  donnant  I'habitude 
des  drogues. 

Placez   une  commande   d'essai. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu 

SHEftBROOKE,    QUEBEC. 


En    ecrivant    aux    annonceurs.   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS  EN  COUR 
SUPERIEURE 


Ub.  Barrette  vs  W.  H.  Bradley,  Mont- 
real Ouest,  $102. 
'.  R.  Dorval  vs  Treffle  Bastien,  Mont- 
real, $2,000. 
Montreal     Upholstering     Co.     vs     A. 

Klein,  Montreal,  $792. 
/ille     de    Verdun    vs    Art.      Jaskson, 

Montreal,  $80. 
)livier  Reid  Co.,  Ltd.  vs  Frank  M.  A. 

Curran,   Montreal,   $148. 
i.  B.   Carriere     vs    Ernest     Lambert, 

Montreal,  $130. 
]has.  Wilkins  vs  Alphonsine  Perras, 
Mme  Horm.  Beaudin,  Gilbert  H. 
Beaudin,  Montreal;  Amedee  Beau- 
din,  Iberville;  J.  Emile  Beaudin, 
LAcadie;  Beaudin  et  Freres,  Mont- 
real; H.  W.  F.  Smith,  Bristol,  $300. 
jewis  Bros.  Ltd.  vs  Lakeshore  Bldg. 

j   Co.,  Ltd.  Montreal,  $567. 

V..  Guertin  vs  L.  F.  Jarry,  jr.,  Mont- 
real, $190. 

klme  A.  Lefebvre  es-qual.  vs  Fehr 
Bros,  et  Little,  Montreal,  $1,000. 

\nne  Downing  vs  Noel  Beauregard, 
Montreal,  lere  classe. 

Vlrs.  Pat.  Sullivan  vs  Suec.  Cyrille 
Henderson,   Montreal,   $115. 

2uy  Morey  vs  Win.  Yatovt,  Montreal, 

i    lere  classe. 

|*Vm.  Yatovt  vs  Guy  Morey,  Montreal, 

i    $285. 

a.  B.  St-Jean  vs  Raymond  Armand 
Dequoy  et  Rose  Alba  Aurore  St- 
Jean,   Montreal,   $1,000. 

Eliz  Sicotte  vs  M.  Perrault,  Montreal, 

I    $830. 

Benjamin    Lamarche   vs    F.    X.    Bour- 

I    beau,  Montreal,  lere  classe. 

K   X.    Bourbeau   vs   Ben.     Lamarche, 

[    Montreal,  lere  classe. 

K-nthony  Brown  vs  C.  P.  R.,  Montreal. 
$169. 


Civic  Realties  Ltd.  vs  L.  Tilenis, 
Montreal,  $153. 

Civic  Realties  Ltd.  vs  Arthur  Cheva- 
lier, Montreal,  $203. 

C.  W.  Lindsay  vs  J.  A.  Bilodeau, 
Montreal,   $747. 

Jos.  Kinsella  vs  J.  E.  Rowan,  Mont- 
real, $228. 

T.  L.  Muir  vs  G.  M.  Martin,  West- 
mount,  $135. 


JUGEMENTS    EN   COUR    DE 
CIRCUIT 


Tauba     Cherry     et  vir.     vs     Mafody 

Yautczuck,   $22. 
A.  Michaud  vs  R.  H.  Latour,  $2. 

A.  Beaudry  vs  Bernard  Lanthier,  $13. 
Alma   Ledoux  et   vir.  vs   Mme     Fred. 

Bentley,  $3. 

IS.  Aumais  vs  C.  Dulude,  $13. 

C.  W.  Lindsay  Ltd.  vs  Louis  Bou- 
gie, Calumet,  $20. 

D    Faille  vs  O.  Plante,  Mais..  $15. 

Dion  &  Frere  vs  A.  Lavoie,  $7. 

P.  A.  Seer  vs  O.  Duffe,  Westmount. 
$80. 

L.  S.  Hetu  vs  G.  Charron,  Beloeil,  $42. 

Federated  Press  Ltd.  vs  Cie  Impri- 
merie  Trifluvienne  Ltee,  Trois-Ri- 
vieres,  $58. 

Nap.  Bedard  vs  A.  Belair,  Beacons- 
field,  $27. 

B.  Benoit  vs  A.  Engelberg,  $15. 
S.  Ma'o  vs  R.  Poitras,  $28. 

E.  Laurin  et  al.  vs  G.  Clermont,  $26. 
A.  Dube  vs  Pelland  &  Frere,  $35. 
N.  Mamleville  vs  P.  Goudreau,  $17. 
P.  Lapierre  vs  A.  Chados,  $16. 
M.  Burelle  vs  M.  Lefebvre,  $6. 
Ville  de  Westmount  vs  H.  Clark,  $36. 
Ulric   Sauriol   vs   J.    O.    G.   Dechenes, 

$33. 
Jos.  Mayer  vs  Ls.  Rouleau,  $36. 
James  Neely  vs  E.  A.  Robinson  $81. 
Librairie   Beauchemin   Ltee,   vs  J.   N. 

Allaire,   St-Hyacinthe,   $15. 


Jacques    Bourdon    vs    Ls.    Bourdeau, 
Laprairie,  $34. 

Henri     Hogue     vs     Albert     Pregent, 
Montreal,  $3. 

A.  Bechard  vs  Ed.  Dufresne,  $24. 

J.  A.  Pilon  vs  L.  Lefebvre,  $20. 

Henri  Hogne  vs  Jos.  Massoh,  $30. 

Nap.  Lanier  vs  Jos.  Cloutier,  $5. 

J.  B.  De6autels  vs  D.  Giraux,  $17. 

G.  Adam  vs  F.  Pion,  $5. 

Z.  Legault  vs  M.  Crevier,  $38. 

H.  Deslauriers  vs  R.   Harkins,  $36. 

Adelard    Giroux    vs    Prosper    Gagnon, 

$15. 
J.  B.  Dupont  vs  E.  Tessier,  $25. 
F.  J.  Brousseau  vs  J.  A.  Beaulieu,  $58. 
J.  Begin  vs  Dr.  P.  Eloi  Marier,  $20. 
J.  Begin  vs  Mme  Leguerrier,  $21. 
Art.  Guertin  vs  Chas.  Mallette,  $27. 
J.  A.  Bourdon  vs  Alcide  Forget,  $97. 
N.  G.  Valiquette  Ltee  vs  Ph.  Fafard. 

$22. 
E.  Sauriol  vg  H.  Aube,  $56. 
A.  Marcil  vs  Nap.  Miron,  $5. 
Chas.    Bruchesi   vs   Adrien   Larocque, 

$31. 
A.  Sicotte  vs  P.  Paradis,  $17. 
Can.    Universal    Film    Co.    vs    Olivier 

Gelinas,  $38. 
M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  B.  Blei.  $7. 
Mme  A.  Bessette  vs  D.  Lussier,  $21. 
J.  J.  McGovern  vs  J.  Ryan,  $63. 
J.  Brisson  vs  Chas.  Pelletier,  $10. 
H.  Ferron  vs  Mine  C.  Richard,  $11. 
T.  A.  Morgan  vs  R.  J.  Brossard,  $59. 
C.  W.  Lindsay  Ltd.  vs  E.  R.  Simpson 

et  al.,  $11. 
E.  A.  Pelletier  vs  A.  Dupuis,  $7.  . 
Mme  A.  Brunelle  vs  N.  Riopelle,  $38. 
Mme  U.  Pelletier  vs  G.  Tremblay,  $26. 
M.-Lse  Matte  vs  F.  X.  Gagnon,  $50. 
H.  FeTron  vs  A.  eer,  $18. 
C.  Bruchesi  vs  Frank  Herbert,  $24. 
Ovila  Millette  vs  Jos.  Blais,  $10. 
A.  Rouleau  vs  J.  E.  Pepin,  $28. 
Jos.  Drouin  vs  R.  Leveille,  $12. 
T.  Talbot  vs  E.  Dion,  $11. 


Debouches  commerciaux  pour  les  produits  canadiens 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir.de  mettre  tous  les 
interesses  en  relations  avec  les  maisons  d'affaires  dont  les 
demandes  sont  mentionnees  plus  bas.  Toutefois,  il  ne  faudra 
pas  oublier  de   men,tionner  le   numero  de   I'item. 

1963.  FN  a  haute  tension. — Une  maison  de  Londres  aime- 
rait  a  correspondre  avec  des  manufacturiers  canadiens  de  fil 
ielectrique  a  haute  tension. 

1964.  Broche,  clous  de  broche,  quincaillerie. — Une  maison 
de  Londres  aimerait  &  entrer  en  relations  avec  des  manufac- 
turiers canadiens  de  broche,  clous  de  broche,  punaises  a  pa- 
Ipeterie,  quincaillerie  et  autres  lignes. 

1965.  Hatelets. — Une  maison  de  Londres  s'occupant  de  la 
(fabrication  des  jouets,  demande  les  noms  de  manufacturiers 
icanadiens  de  Hatelets  en  bois  tourne,  aussi  ceux  de  manufac- 
turiers de  baguettes  faites  au  tour  ayant  de  2  a  4  pouces  de 
Idiametre. 

1966.  Placages  pour  meubles. — Une  maison  de  Suisse  est 
sur  le  marche  pour  des  placages  a  meubles  et  elle  aimerait  a 
communiquer  avec  des  manufacturiers  canadiens. 

1967.  'Agences. — Un  homme  d'affaires  canadien,  demeu- 
rant  actuellement  a  Londres,  Angleterre,  desire  communi- 
quer avec  des  manufacturiers  canadiens  desirant  placer  leurs 
produits  en  Grande-Bretagne  et  sur  le  continent.  Aussi  avec 
des  maisons  commerciales  bien  etablies  qui  desirent  ouvrir 
des  relations  d'affaires  de  ce  cote-ci  de  l'Atlantique. 

1969.     Boutons  d'ivoire  et  d'ecaille. — Une  maison  de  Glas- 


gow qui  s'approvisionnait  aux  Etats-Unis,  mais  qui  ne  peut 
plus  le  faire  par  suite  des  restrictions  americaines,  demande 
des  echantillons  et  des  cotations  d'exportateurs  canadiens. 

1970.  Moulures  de  cadres. — Une  maison  de  Glasgow  ai- 
merait a  entrer  en  communication  avec  des  exportateurs  de 
moulures  pour  cadres. 

1971.  Poeles  de  cuisine  au  petrole. — Une  maison  d'Edin- 
bourg  demande  les  noms  de  manufacturiers  de  poeles  de  cui- 
sine au  petrole  du  type  "Perfection". 

1972.  Lait  condense,  sucre  et  poudre  de  lait  condense. — 
Une  maison  de  Glasgow  aimerait  a  correspondre  avec  des 
exportateurs  canadiens  de  ces  produits. 

1974.  Manches  d'outils  pour  cultivateurs. — Une  maison  de 
Glasgow  est  sur  le  marche  pour  des  quantites  considerables 
de  manches  d'outils  pour  agriculteurs. 

1975.  Manches  a  balais. — Une  maison  de  Glasgow  s'int6- 
resse  a  l'importation  des   manches  a  balais. 

1976.  Planches  a  laver,  epingles  a  linge  et  articles  de  me* 
nage  en  bois. — Une  maison  de  Glasgow  aimerait  a  entrer  en 
relations  avec  des  exportateurs  canadiens. 

1978.  Machines  a  travail ler  le  bois. — Une  maison  de  Glas- 
gow aimerait  a  communiquer  avec  des  exportateurs  de  ma- 
chines a  bois,  bancs  de  scie,  machines  avec  scie  a  ruban,  ma- 
chines a  raboter,  machines  a  mortaiser,  etc. 

1979.  Accessoires  de  bicycle. — Une  maison  de  Glasgow 
demande  des  catalogues  et  des  prix  pour  accessoires  de  bicy- 
cle, tels  que  lampes,  cadres,  cloches,  chaines,  etc. 
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L'influence  du  traite  de  paix  sur  la  situation  commerciale 


Maintenant  que  la  guerre  est  terminee,  que  le 
traite  de  paix  est  signe,  et  que  sans  doute,  les  di- 
vers pays  etant  parties  au  traite  de  paix  le  ratifie- 
ront  prochainement,  il  devient  necessaire  de  por- 
ter une  attention  toute  speciale  a  la  base  des  nou- 
velles  relations  commercials  qui  devront  s'etablir 
entre  les  diverses  nations.  Ce  traite  de  paix  pre- 
sente  bien  des  complications  au  point  de  vue  eco- 
nomique  et  il  est  assez  difficile  de  pouvoir  preci- 
ser  exactement  les  resultats  que  son  interpreta- 
tion pourra  apporter  au  point  de  vue  economique. 
Cependant,  il  y  a  une  chose  certaine,  c'est  que  la 
concurrence  doit  s'etablir  sur  une  base  nouvelle  et 
les  industriels  et  les  negociants  doivent  s'appliquer 
des  aujourd'hui  a  bien  comprendre  la  portee  de  ce 
nouveau  traite  de  paix  et  a  s'organiser  pour  ren- 
contrer  d'une  maniere  afficace  la  concurrence  qui 
va  s'etablir  plus  que  jamais.  Nous  entrons  dans 
une  nouvelle  periode.  La  guerre  est  finie  sur  les 
champs  de  bataille,  mais  elle  va  commencer,  au 
point  de  vue  economique. 

L'influence  de  rAllemagne. 

L'un  des  resultats  immediats  du  traite  de  paix 
a  ete  de  diminuer  la  richesse  miniere  de  l'Allema- 
gne,  et  d'augmenter,  dans  la  meme  proportion, 
celle  de  la  Prance.  Les  mines  de  charbon  et  de 
houille,  qui  faisaient  la  force  economique  de  l'AI- 
lemagne,  —  car  ces  minerals  sont  la  base  de  tout 
progres  moderne,  et  chacun  sait  l'usage  que  l'Al- 
lemagne  en  avait  fait  —  lui  ont  ete  enlevees  et 


sont  maintenant  la  propriete  de  la  France.  L'Al- 
lemagne  s'etait  servie  de  ses  ressources  naturel- 
les  pour  augmenter  la  fortune  personnelle  d'un 
nombre  relativement  restreint  d'une  classe  d'hom- 
mes  privilegiee  en  Allemagne.  Ceci  etait  fait  avec 
la  connaissance  et  l'encouragement  du  gouverne- 
ment  allemand,  car  pour  faire  oublier  cette  situa- 
tion particuliere,  le  gouvernement  allemand,  par 
une  discipline  bien  organisee,  avait  fait  accepter  au 
peuple  allemand  de  travailler  pour  un  salaire  mi- 
liime  pendant  de  longues  heures  tous  les  jours,  ce 
qui,  au  point  de  vue  economique,  lui  donnait  un 
avantage  marque  pour  faire  la  concurrence  sur 
les  marches  de  l'univers  pour  tout  article  manu- 
facture. D'un  autre  cote,  elle  s'efforcait  de  faire 
oublier  cette  situation  favorable  a  ses  plans  en  ac- 
cordant au  peuple  une  legislation  sociale  speciale, 
telle  que  pension  pour  les  vieillards,  protection 
pour  les  femmes  et  les  enfants,  et  une  reglementa- 
tion  severe  de  toute  question  sociale.  Par  le  trai- 
te de  paix,  rAllemagne  est  tenue  de  payer  aux  Al- 
lies une  indemnite  tres  elevee.  L' Allemagne  a  per- 
du toutes  ses  colonies  ainsi  que  sa  marine  mar- 
chande,  et  egalement,  la  plus  grande  partie  du 
commerce  qu'elle  avait  reussi  a  etablir  dans  tou- 
tes les  parties  du  monde.  Pratiquement,  tout  est 
a  recommencer  en  Allemagne,  et  ce,  dans  des  con- 
ditions bien  differentes.  En  recommencant  ses 
operations,  elle  doit  tenir  compte  des  taxes  tres 
elevees  que  le  Gouvernement  Allemand  sera  force 
d'imposer,  de  son  prestige  diminue  ou  perdu,  et  en 
plus,  le  Gouvernement  Allemand     actuel  ne  peut 
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pas  facilement  adopter  lui-meme  une  methode  de 
developpement  commercial  qui  avait  fait  le  suc- 
ces  du  gouvernement  precedent. 

En   France. 

La  Prance  egalement  se  trouve  en  face  d'une 
situation   tout  a  fait   nouvelle  qui  l'obligera   sans 
doute  a  changer  la  politique  commerciale  qu'elle 
s'etait  tracee  jusqu'au  moment  ou  la  guerre  a  ete 
declaree.     Avant  la  guerre,  manquant  de  charbon 
et  de  houille,  elle  s'etait  appliquee  a  developper  un 
commerce  principalement  dans  les  articles  de  luxe, 
tels  que  les  pierres  precieuses,  la  bijouterie,  la  por- 
celaine,  la  papeterie,  les  tissus,  les  soies,  les  arts 
et  les  produits  alimentaires  de  qualite  superieure, 
etc.,  etc.,  des  connaissances  toutes  speciales  ou  la 
qualite   de  l'article  manufacture  etait  plutot  prise 
en  consideration  que  la  quantite.     Maintenant  que 
l'Alsace  et  la  Lorraine  lui  ont  ete     restaurees  et 
qu'elle  est  en  possession  de  la  vallee  de  la  Sarre, 
elle  se  trouve  a  posseder  une  population  nouvelle 
dont  l'entrainement  a  ete  fait  d'apres  les  metho- 
des  allemandes  et  elle  se  trouve  egalement  en  pos- 
session de  mines  de  charbon  et  de  houille  qui  vont 
forcer  a  developper  de  nouvelles  industries  qui  se- 
ront  en  rapport  avec  ses  nouvelles  ressources  na- 
turelles.      Elle  a  egalement  perdu  une  proportion 
assez  considerable  de  ses  ouvriers  et  sera  proba- 
blement   egalement  forcee   d'adopter  de  nouvelles 
methodes  de  production.    II  ne  serait  done  pas  sur- 
prenant  de  voir  la  France  pouvoir  developper  l'in- 
dustrie  de  l'automobile,  par  exemple,  a  un  prix  de 
revient  qui  lui  permettra  de  faire  la  concurrence  a 
la  production  americaine.     Avec  quelques  change- 
ments  a  sa  politique  fiscale,  la  Prance  pourra,  avant 
longtemps,  retablir  en   sa  faveur  une  balance  de 
commerce  qui  lui  permettra  de  rencontrer  ses  obli- 
gations a  l'etranger  sans  avoir  recours  a  un  sys- 
teme de  taxe  qui  serait  une  charge  trop  lourde  pour 
le  peuple  francais. 

En  Angleterre. 

L'Angleterre  sort  de  la  guerre  avec  un  prestige 
agrandi.  La  politique  imperialiste  a  non  seulement 
survecu,  mais  elle  s'est  etablie  en  permanence.  Les 
relations  entre  la  mere-patrie  et  les  Dominions  tels 
que  le  Canada,  l'Australie,  l'Afrique  du  Sud  et  la 
Nouvelle-Zelande  se  sont  ameliorees  a  un  tel  point 
que  l'Angleterre  a  change  sa  politique  libre-echan- 
giste  pour  accorder  un  tarif  de  preference  a  ses 
colonies.  Au  point  de  vue  industriel,  l'Angleterre 
et  ses  colonies  sont  intactes  et  plusieurs  de  ses  in- 
dustries se  sont  developpees  dans  une  proportion 
tres  considerable  pendant  la  guerre,  et  ces  nouvel- 
les conditions,  jointes  a  l'energie  et  au  courage  in- 
domptable  de  sa  population,  ainsi  qu'a  1'efficacite 
de  sa  marine  marchande,  lui  donnent  en  quelque 
sorte  une  superiorite  commerciale  sur  tous  les  au- 


tres  pays.  L'experience  obtenue  au  cours  de  la 
guerre  sert  deja  grandement  aux  hommes  d'affai- 
res anglais.  Pendant  la  guerre,  l'opinion  publique 
s'est  modifiee  et  on  ne  semble  pas  craindre  autant 
qu'auparavant  l'accumulation  de  capital  sous  une 
meme  direction,  et  dernierement,  une  association 
d'industriels  s'est  formee  en  Angleterre,  represen- 
tant  un  capital  d'au  dela  de  vingt  billions  de  dol- 
lars. Le  but  de  cette  organisation  est  de  concen- 
trer  les  efforts  des  interesses  pour  implanter  le 
commerce  anglais  dans  les  pays  etrangers.  L'on 
prevoit  que  le  systeme  eliminera  les  frais  inutiles 
en  ce  sens  qu'il  empechera  les  concurrents  d'une 
meme  industrie  de  tenir  des  bureaux  de  vente  dans 
les  differents  pays,  ce  qui  aura  aussi  pour  effet  d'e- 
liminer  une  concurrence  ruineuse  en  etablissant 
cette  nouvelle  methode  de  cooperation. 

Au  Canada. 

Nous  avons  signale  les  quelques  changements 
operes    dans  la    situation  economique    en  Europe, 
simplement  pour  bien   demontrer  a   nos   hommes 
d'affaires  canadiens  qu'il  est  necessaire  de  se  met- 
tre  a  l'oeuvre  immediatement  pour  etudier  ces  con- 
ditions   nouvelles  et  de    s'organiser  pour    pouvoir 
faire    la    concurrence    aux    industriels    des    autres 
pays.  L'on  dira  peut-etre  qu'advenant  le  cas  ou  les 
industriels  etrangers  voudraient  s'emparer  du  com- 
merce   canadien,  il  y  aura    toujours  moyen  de    se 
proteger  en  augmentant  le  tarif  des  douanes,  mais 
nous  conseillerions  a  nos  industriels  canadiens  de 
ne  pas  trop  compter  sur  ce  remede,  car  la  popula- 
tion, en  general,  qui  demande  a  grands  cris  la  re- 
duction du  cout  de  la  vie,  ne  verra  pas  d'un  bon 
oeil  l'augmentation  du  tarif.     II  faut  que  le  com- 
merce canadien  s'organise  et  il  faut  que  les  indus- 
triels canadiens  se  specialisent  autant  que  possible 
et  adoptent    un  systeme    de    distribution  qui    soit 
equitable  pour    tous  les    distributeurs,  e'est-a-dire 
les  marchands  de  gros  et  les  marchands  en  detail. 
II  faut  que  1'industriel  qui  fait  la  distribution  de  ses 
produits  par  l'entremise  du  marchand  de  gros  et 
du  marchand    de  detail    adopte  une    politique  qui 
traitera  et  les  uns  et  les  autres  sur  un  pied  d'egalite, 
sans  accorder  a  quelques-uns  un  traitement  de  fa- 
veur au  detriment  des  autres.    L'industriel  ne  peut 
pas  compter  employer  les  services  des  marchands 
de  gros  tout  en  vendant  aux  principales  maisons  de 
detail  qui  sont  des  clients  des  marchands  de  gros. 
C'est  ce  systeme  qui  a  prevalu  jusqu'a  aujourd'hui 
qui  est  la  cause  que  la  confiance  publique  a  ete  de- 
truite    envers    le    systeme    de    distribution    actuel. 
Cette  confiance  ne  pourra  etre  retablie  qu'en  au- 
tant qu'une  politique  industrielle  equitable,  raison- 
nable  et  economique  sera  retablie  et  qu'une  cam- 
pagne  d'education  sera  faite  pour  bien  faire  con- 
naitre  au  public  les  services  rendus  par  le  marchand 
de  gros  et  par  le  marchand  de  detail,  et  a  quel  prix 
ces  services  sont  rendus.    II  est  evident  que  le  pu- 
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blic  est  de  bonne  foi  dans  ses  critiques.  Malheu- 
reusement,  il  ne  connait  pas  les  faits  et  aucune 
organisation  ayant  la  confiance  publique  n'a  entre- 
pris  de  faire  connaitre  les  faits.  Au  contraire,  les 
journaux  quotidiens,  dans  bien  des  cas,  ont  publie 
une  partie  des  faits  qui  ont  induit  le  public  en  er- 
reur,  car,  bien  souvent,  dire  une  partie  de  la  verite 
seulement  est  plus  dommageable  qu'un  mensonge, 
—  mais  ce  qu'il  faut  faire  connaitre  au  public,  c'est 
tons  les  faits  se  rapportant  au  probleme  de  la  dis- 
tribution. Nous  sommes  convaincus  qu'en  adop- 
tant  cette  maniere  de  voir  et  de  faire,  le  public  re- 
connaitra  les  avantages  du  systeme  de  distribution 
actuel  et  sera  pret  a  le  supporter  et  a  l'encourager. 


IL  Y  A  PEU   DE   PROBABILITY  DE  VOIR   LE 
SUCRE  A  20  CENTS 


l'Atlantique." 

Si  Ton  se  rappelle  qu'en  temps  normal,  58,000 
tonnes  sont  raffinees  chaque  semaine  aux  Etats- 
Unis,  la  quantite  reduite  du  sucre  est  evidente  dans 
la  legerete  des  receptions.  Les  stocks  a  Cuba  sont 
plus  considerables  que  ceux  des  annees  passees, 
mais  il  y  a  a  tenir  compte  cette  annee  des  demandes 
des  pays  comme  l'Autriche  et  1'Allemagne.  Les  prix 
du  sucre  brut  pour  livraison  en  Janvier,  fevrier  et 
mars  sont  tres  eleves,  but  la  base  de  $6.50  f.o.b. 
Cuba.  Les  raffineurs  canadiens  qui  avaient  avance 
leurs  cotations  il  y  a  une  quinzaine  n'ont  pas  an- 
nonce  de  nouvelles  augmentations,  mais  la  Canada 
Sugar  Refining  Co.  qui  n'avait  pas  suivi  en  temps  le 
mouvement  de  hausse  a  annonce  une  augmenta- 
tion de  45  cents  les  100  livres,  ce  qui  porte  son  prix 
a  10  cents  au-dessus  des  autres  raffmeries. 


La  pretention  qui  a  ete  emise  a  1'assemblee 
annuelle  des  epiciers  en  gros  canadiens  a  Ottawa 
il  y  a  une  quinzaine,  que  le  sucre  monterait  a  20 
cents  la  livre  avant  la  fin  de  la  saison  est  considere 
comme  purement  fantaisiste  par  des  personnes  en 
position  de  connaitre  la  situation.  Encore  que  la 
situation  soit  aigue  et  que  les  stocks  soient  tres 
reduits  dans  certaines  regions,  c'est  la  une  situa- 
tion temporaire  et  il  n'y  a  absolument  pas  de  rai- 
son  d'une  prevision  aussi  pessimiste. 

Au  cours  des  mois  prochains,  il  y  aura  une 
amelioration  et  les  approvisionnements  seront 
beaucoup  plus  considerables.  M.  C.  A.  Pike,  en 
parlant  de  cette  prophetie  du  sucre  a  20  cents  di- 
sait  que  la  Commission  du  Commerce  Canadien 
avait  informe  les  marchands  de  gros  que  la  commis- 
sion pourrait  etre  en  mesure  de  racheter  des  ache- 
teurs  de  New  York  du  sucre  qui  avait  ete  vendu 
pour  l'exportation.  Ce  sucre,  disait  M.  Pyke,  pour- 
ra  se  vendre  au  consommateur  dans  les  environs  de 
15  cents.  C'est  cette  condition  qui  a  pu  servir  de 
base  a  la  prevision  du  sucre  a  20  cents. 

La  greve  maritime  a  joue  tin  role  important 
dans  la  raret6  des  approvisionnements.  Deux  raf- 
fmeries ont  ferme  leurs  portes  faute  de  pouvoir  re- 
cevoir  du  sucre  brut,  et  toutes  sont  en  retard  dans 
leurs  livraisons.  Mais  meme  avec  la  rarete  actuel- 
le,  il  a  ete  consomme  plus  de  sucre  cette  annee  que 
Ian  dernier.  Les  confiseurs,  les  patissiers  et  le 
public  en  general  ont  eu  des  quantites  plus  abon- 
dantes.  La  situation  aux  Etats-Unis  ressemble 
beaucoup  a  celle  d'ici,  du  fait  des  greves  recentes. 
Parlant  des  conditions,  Willett  et  Gray,  dans  leur 
journal  hebdomadaire  du  sucre,  s'expriment  ainsi: 
"Les  petites  exportations  de  Cuba  pour  la  se- 
maine, 19,514  tonnes  seulement  aux  ports  de  l'At- 
lantique aux  Etats-Unis,  dues  directement  aux  re- 
centes difficultes  de  la  main-d'oeuvre  dans  les  ports 
des  Etats-Unis,  entraineront  pendant  une  court e 
periode  des  receptions    reduites  dans  les    ports  de 


LES  THES  CONTINUENT  A  HAUSSER   REGU- 
LIEREMENT. 


En  depit  du  fait  qu'il  y  a  eu  ces  quinze  derniers 
jours  une  hausse  de  cinq  cents  sur  les  thes  fins  et 
de  3  Vii  cents  sur  les  moyens,  il  n'y  a  pas  lieu  de 
cmire  que  les  prix  des  thes  aient  atteint  leur  limite. 

La  semaine  passee  il  y  a  eu  une  nouvelle 
hausse  d'un  penny  sur  les  qualites  moyennes  et 
d'un  quart  de  cent  sur  les  belles  qualites.  Depuis 
dix  semaines  consecutives  nous  avons  enregistre 
une  hausse  de  prix  hebdomadaire.  Bien  que  la 
guerre  soit  terminee  et  que  la  situation  du  fret  soit 
quelque  peu  amelioree,  les  prix  maintiennent  leur 
tendance  a  la  hausse.  Aux  chiffres  actuels  nous 
sommes  arrives  presqu'au  chiffre  maximum  paye 
pour  le  the,  pendant  six  semaines  seulement  au 
cours  des  hostilites  les  prix  du  the  ayant  depasse 
ceux  en  vigueur  actuellement. 

Mais  le  prix  eleve  n'est  pas  le  seul  facteur  im- 
portant de  la  situation.  Meme  a  ce  prix,  il  parait 
presque  impossible  de  s'assurer  des  approvisionne- 
ments. Le  chef  d'une  grosse  maison  de  the  dit  que 
la  situation  est  extremement  serieuse  du  fait  que 
les  livraisons  sont  tres  limitees.  Les  agents  de  cette 
maison  sont  sur  place  avec  toute  latitude  pour 
acheter,  mais  malgre  cela,  ils  n'obtiennent  que  des 
centaines  de  livres,  la  ou  ils  devraient  en  recevoir 
des  milliers.  La  saison  du  beau  the  est  maintenant 
a  son  apogee  et  sera  bientot  chose  du  passe  et  les 
acheteurs  sont  anxieux.  en  consequence,  d'acheter 
autant  que  possible,  mais  en  depit  de  cette  forte  de- 
mande,  il  faut  compter  avec  la  rarete  des  envois. 

Londres  tient  ordinairement  le  controle  du 
marche  du  the,  mais  il  semble  difficile  de  croire  que 
Londres  puisse  etre  le  facteur  qui  suscite  les  diffi- 
cultes pour  obtenir  des  approvisionnements. 

Londres  possede  actuellement  des  stocks  de 
the  anormaux.  II  s'y  trouve  en  magasin  180,000,000 
de  livres,  alors  que  le  stock  normal  detenu  a  cette 
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epoque  de  l'annee  devrait  etre  d'environ  80,000,000 
de  livres,  de  sorte  que  les  stocks  sont  beaucoup 
plus  du  double  des  exigences  maximum  de  ce  mar- 
che,  et  il  est  difficile  de  s'expliquer  les  conditions 
rigoureuses  des  points  de  production  en  face  de 
cette  surcharge  du  grand  marche  londonnien  du 
the.  II  se  peut  que  ce  soit  l'objet  d'une  campagne 
voulue  de  la  part  des  proprietaires  de  cet  enorme 
stock  de  maintenir  les  prix  du  the.  Des  approvi- 
sionnements  aussi  considerables  pourraient  faire 
croire  a  un  marche  plus  facile,  mais  les  detenteurs 
anglais  sont  peu  dispos  a  accepter  la  possibilite 
d'une  perte  et  tiennent  par  consequent  ces  stocks 
a  des  prix  fermes,  ne  les  laissant  partir  qu'aux  prix 
qui  ont  cours  sur  le  marche,  et  qui  leur  procurent 
un  profit.  II  est  plutot  difficile  de  dire  quel  effet  ces 
deux  facteurs  auront  sur  la  situation  locale.  Le 
fait  que  ces  stocks  de  Londres  se  maintiennent  si 
fermes  a  force  les  autres  marchands  a  aller  sur  les 
marches  primaires  et  a  faire  des  offres  sur  les  forts 
prix  actuels  pour  leurs  approvisionnements. 

Les  thes,  aux  prix  actuels,  ne  seront  d'ailleurs 
pas  livres  a  la  consommation  avant  quelque  temps, 
de  sorte  que  l'effet  s'en  trouvera  retarde  un  peu, 
mais  si  les  detenteurs  de  stocks  de  the  anglais  ne 
sont  pas  obliges  d'ecouler  leurs  stocks  a  moins  que 
les  prix  du  marche  en  cours,  les  indications  semble- 
raient  etre  en  faveur  d'une  nouvelle  hausse  des  thes 
a  breve  echeance. 


ENORME   DEMANDE   POUR   LES  RAISINS. 


II  y  a  une  augmentation  de  production  des  rai- 
sins cette  annee,  du  moins  est-ce  l'opinion  de  la 
Universal  Importing  Co.,  representant  pour  la  pro- 
vince de  Quebec  de  la  California  Associated  Raisin 
Co.,  dont  le  gerant,  M.  A.  S.  Radofsky,  faisait  re- 
cemment  des  confidences  a  un  de  nos  confreres. 
Ce  qu'est  la  recolte  actuelle,  cela  depend  en  grande 
partie  des  conditions  de  la  temperature,  mais  les 
indications  presentes  sont  tout  a  fait  favorables 
dans  l'ensemble. 

Des  rapports  ont  circule  a  l'effet  que  les  prix 
de  cette  annee  seront  beaucoup  plus  eleves  que 
ceux  de  l'an  dernier.  M.  Radofsky  pretend  qu'en 
ce  qui  concerne  les  principales  lignes  les  prix  res- 
teront  dans  des  limites  raisonnables  et  qu'ils  ne  se- 
ront pas  plus  de  un  a  un  et  demi  sou  par  livre  au- 
dessus  des  marches  de  1918. 

L'augmentation  de  la  production  a  ete  telle 
cette  annee  qu'on  pense  que  de  175,000  a  200,000 
tonnes  de  raisins  seront  mis  sur  le  marche.  Ce  sera 
la  plus  forte  recolte  jamais  produite  et  qui  procu- 
rera  aux  producteurs  un  revenu  augmente  et  re- 
duira  ainsi  le  cout  du  produit  a  la  livre.  Etant  don- 
nee  une  bonne  recolte,  les  prix  du  marche  ne  de- 
vraient  pas  beaucoup  exceder  ceux  de  l'an  dernier. 

Un  des  importants  elements  du  programme  des 
producteurs  de  raisin,  la  saison  passee,  fut  de  po- 


pulariser  le  raisin,  dit  M.  Radofsky.  La  chose  a 
ete  accomplie  a  un  degre  considerable  par  une  pu- 
blicity intensive  et  le  resultat  s'est  traduit  par  l'em- 
ploi  de  raisin  dans  des  voies  inconnues  generale- 
ment  jusque  la.  Les  augmentations  ainsi  obtenues 
se  sont  traduites  par  des  accroissements  de  50  a 
100  pour  100  dans  la  demande  pour  la  consomma- 
tion et  le  raisin  devient  de  plus  en  plus  connu  com- 
me  commodite  possedant  une  grande  valeur  ali- 
mentaire.' 

Un  autre  element  important  qui  devrait  etre 
mentionne  est  celui  de  la  fixation  du  prix  a  laquelle 
les  producteurs  ont  consenti  pour  mettre  leur  pro- 
duction sur  le  marche.  Ceci  donne  au  producteur, 
cette  annee,  l'assurance  d'obtenir  environ  $40  par 
tonne  pour  sa  recolte.  II  peut  d'ailleurs  obtenir 
plus  tout  dependant  des  frais  d'operation  et  de  mise 
sur  le  marche.  M.  Radofsky  dit  que  les  producteurs 
qu'il  represente  continueront  a  approvisionner  le 
marche  en  fortes  quantites  de  raisins  a  des  prix  qui 
seront  populaires.  Car,  ajoute-t-il,  si  ces  prix  de- 
passent  une  certaine  limite,  ce  sera  au  detriment 
de  la  consommation.  II  declara  aussi  qu'il  y  avait 
des  perspectives  d'une  forte  recolte  de  peches  cette 
annee.  Ce  sera  la  un  facteur  dans  le  controle  de^ 
prix  et  la  base  de  la  cotation  precedemment  indi- 
quee  sera  peut-etre  moins  elevee. 

II  y  aura,  sans  aucun  doute,  une  grosse  deman- 
de pour  tout,  ce  qui  peut  etre  produit,  quelle  que 
soit  la  recolte,  mais  on  peut  dire  des  a  present  que 
les  perspectives  presentes  sont  superbes.  Bien  que 
M.  Radofsky  predise  la  possibilite  de  prix  plus  bas, 
comme  mentionne  ci-dessus,  il  ajoute  qu'il  n'y  aura 
pas  assez  d'approvisionnements  pour  repondre  aux 
besoins,  du  fait  de  la  forte  demande  pour  l'expor- 
tation.  La  question  sera  de  s'approvisionner  le 
premier. 


LES   PRIX   D'OUVERTURE   POUR   LES   RAISINS. 


Les  prix  de  1919  montrent  des  hausses  enormes  sur 
les  prix  d'ouverture  d'il  y  a  un  an;  augmen- 
tations approximatives  de  100  pour  100  dans 
certains  cas. 


Les  prix  d'ouverture  de  la  nouvelle  recolte  de 
raisin  de  Californie  sont  annonces  par  l'association 
des  marchands  de  raisin.  lis  montrent  des  augmen- 
tations tres  importantes  sur  les  chiffres  d'il  y  a  un 
an,  comme  les  comparaisons  de  prix  ci-dessous  l'in- 
diquent.  La  hausse  dans  certains  cas  represente 
presque  100  pour  100.  Les  prix  suivants  sont  sur  la 
base  f.o.b.  Californie: — 

1919  1918 

Fancy  epepines,  16  oz 0.15  0.09% 

De  choix  epepines,  16  oz.   .    .    .      0.14i/2         0.09 y8 

Fancy  epepines,  12  oz 0.11%         0.07% 

De  choix  epepines,  12  oz.   .    .    .     0.11%         0.073/8 
En  vrac  dpepines,  fancy   .    .    .     0.14%       0.08.85 
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En  vrac,  de  choix 0.13 y2         0.08 

De   Thompson,   sans   pepins,   en 

vrac,  renettoyes,  25s 0.14y2         0.0911 

De  Thompson,  12  oz.,  sans  pe- 
pins . 0.12%         0.08 

De  Thompson,  16  oz.,  sans  pe- 
pins       0.15y2        0.09.90 

Muscatels,  couronne  No  1   .    .    .      0.14  0.08 1/2 

Muscatels,  couronne  No  2  .  .  .  O.IZ^A  0.07 y2 
Muscatels,  couronne  No  3  .  .  .  0.13%  0.08 
Muscatels,  couronne  No  4  .  .  .  0.14^4  0.08% 
La  demande  enorme  pour  les  raisins  de  Cali- 
fornie  cette  annee  depassera  toutes  les  affaires 
precedentes,  selon  les  avis  regus  par  les  importa- 
teurs  de  Toronto.  Cinquante  pour  cent  seulement 
des  commandes  ont  ete  confirmees.  La  forte  de- 
mande pour  l'exportation  rend  le  marche  tres  fort. 
On  ne  pense  pas  que  de  grosses  quantites  de  raisins 
d'Espagne  atteignent  le  pays,  cette  annee,  leurs 
prix  d'ailleurs  seront  presque  prohibitfs,  empechant 
d'en  acheter  sur  une  grande  echelle.  Les  stocks 
actuels  chez  les  maisons  de  gros  ne  sont  pas  impor- 
tants,  mais  sont  suffisamment  abondants  dans  cer- 
taines  varietes  pour  rencontrer  la  demande. 


LE  SAUMON   DE   LA  RIVIERE  FRASER   EST 
MENACE   D'EXTINCTION. 


Un  desastreux  eboulis.  —  Inactivity  americaine. 


Quoique  les  rapports  de  la  Colombie  Britanni- 
que  montrent  que  la  peche  au  saumon  de  l'annee 
derniere  ait  ete  la  plus  abondante  connue,  il  ne 
s'ensuit  pas  que  l'industrie  du  saumon  soit  aussi 
florissante  qu'autrefois.  M.  J.  E.  Babcock,  Commis- 
saire  adjoint  des  pecheries  de  la  province,  attribue 
la  quantite  de  saumon  prise  l'annee  derniere  a  l'uti- 
lisation  des  varietes  appelees  "pinks"  et  "chums", 
qui  ne  se  vendaient  pas  avant  la  rarete  de  la  variete 
nommee  "sockeye".  II  dit  que  le  nombre  des  "sock- 
eye"  qui  a  remonte  la  riviere  Fraser,  "est  le  plus 
petit  que  Ton  connaisse.  On  pense  que  la  riviere  est 
presque  vide  de  sockeye,  et  les  saumons  "pinks" 
(roses),  que  1'on  n'utilisait  pas  avant  cette  annee, 
disparaissent  rapidement".  Le  sockeye  se  vend  plus 
cher  que  tout  autre  saumon  du  Pacifique;  c'est  lui 
qui  a  rendu  fameuses  les  peches  de  la  riviere  Fraser. 
M.  Babcock  a  predit,  en  1917,  l'extinction  de  ce  pois- 
son,  dans  une  allocution  devant  les  membres  de  la 
Commission  de  la  conservation. 

Un  eboulis,  attribue  aux  travaux  de  la  construc- 
tion d'un  chemin  de  fer,  est  survenu  en  1913,  dans 
le  canon  de  Hilgate,  sur  la  riviere  Fraser.  Ce  fut 
une  calamite  pour  la  peche  du  saumon  sockeye. 
Tous  ceux  qui  habitent  la  region  de  la  riviere  savent 
que  tous  les  quatre  ans  il  y  a  ce  qu'on  appelle  une 
"annee  d'abondance"  de  sockeye.    On  attribue  cette 


abondance  au  fait  que  cette  variete  atteint  sa  pleine 
croissance  en  quatre  annees.  La  peche  de  1913  fut 
abondante,  parce  qu'une  grande  quantite  de  femel- 
les  avait  fraye  en  1909. 

L'eboulis  susmentionne  survint  malheureuse- 
ment  pendant  "l'annee  d'abondance".  II  retrecit  la 
riviere  de  facon  que  la  force  du  courant  devint  un 
obstacle  au  passage  du  saumon  en  route  pour  les 
frayeres.  Get  eboulis  fut  enleve  avant  1914,  mais 
trop  tard  pour  permettre  au  poisson  de  se  rendre 
aux  frayeres  en  1913.  La  plupart  des  sockeye  fu- 
rent  ainsi  empeches  de  frayer  en  cette  ann£e. 

On  craignit  done  une  reduction  considerable 
dans  la  peche  au  sockeye  en  1917:  cette  crainte  fut 
malheureusement  trop  fondee.  La  quantite  pechee 
en  cette  annee  atteignit  a  peine  un  cinquieme  de 
celle  de  1913;  on  suppose  meme  que  la  peche  de 
1921  sera  encore  moins  abondante.  On  peut  dire 
que  le  phenomene  de  "l'annee  d'abondance"  ne  se 
renouvellera  plus;  chaque  annee  sera  desormais  une 
annee  de  rarete  de  sokeye. 

II  serait  possible  cependant  de  perpetuer  cette 
peche  et  meme  de  la  rendre  florissante,  a  condition 
d'user  de  moderation  et  de  permettre  a  un  nombre 
suffisant  de  se  rendre  aux  frayeres.  Mais  le  Canada 
ne  peut  seul  restreindre  la  peche,  car  le  sockeye,  en 
revenant  de  l'ocean,  passe  par  les  eaux  sur  lesquel- 
les  l'etat  de  Washington  exerce  une  juridiction;  il  a 
souvent  manifeste  le  desir  de  mettre  en  vigueur  des 
mesures  de  protection. 

A  la  suite  d'une  investigation  fait  en  1905,  par 
une  commission  representant  le  Canada  et  l'etat  de 
Washington,  le  gouvernement  federal  offrit  de  sus- 
pendre  la  peche  au  sockeye  dans  la  region  de  la  ri- 
viere Fraser,  pendant  1906  et  1908,  a  condition  que 
cet  etat  en  fit  autant.   Celui-ci  s'y  refusa. 

En  1908,  la  Grande-Bretagne  et  les  Etats-I'nis 
conclurent  un  traite  a  l'effet  de  proteger  et  de  pro- 
pager  les  sockeye,  mais  le  senat  des  Etats-Unis, 
apres  des  annees  de  delai,  refusa  d'approuver  les 
conditions  y  stipulees. 

Un  nouveau  traite  attend  encore  cette  annee 
l'approbation  du  senat  americain.  On  y  pourvoit  a 
la  nomination  internationale,  composee  de  deux 
membres  canadiens  et  de  deux  americains.  Ces 
hommes  seront  charges  d'une  etude  speciale  de  la 
situation  et  en  feront  rapport  et  ils  suggereront  les 
moyens  qu'ils  reconnaitront  de  nature  a  favoriser 
la  restauration  de  l'industrie. 

On  espere  que  ce  traite  sera  conclu  et  que  les 
mesures  y  prescrites  seront  mises  en  vigueur,  au- 
trement  le  sockeye  de  la  riviere  Fraser  est  menace 
d'extermination.  Le  Canada  a  voulu  et  est  dispose 
a  prendre  tous  les  moyens  propres  a  conserver  cette 
precieuse  peche.  Le  sort  du  sockeye  depend  done 
de  l'etat  de  Washington. 
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Conserves  de  viandes  et  de  poisson 


Le  dernier  rapport  de  l'analyste  en  chef  du 
departement  sur  les  conserves  de  viande  et  de  pois- 
son porte  sur  262  echantillons  de  conserves  de 
viande  et  de  poisson,  echantillons  achetes  par  les 
inspecteurs  au  cours  des  mois  de  juillet  et  aout 
1918.  De  ce  nombre,  23  echantillons  ont  ete  ana- 
lyses a  Halifax,  74  a  Winnipeg  et  165  a  Ottawa.  Les 
prelevements  anterieurs  de  conserves  de  viandes  et 
de  poisson  ont  fait  l'objet  des  rapports  suivants, 
publies  par  le  laboratoire  federal: 
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Le  dernier  rapport  est  cependant  le  premier 
qui  s'occupe  de  considerer  d'une  facon  systemati- 
que,  la  valeur  nutritive  des  conserves  de  viande  et 
de  poisson  au  Canada.  Les  analyses  effectuees  four- 
nissent des  renseignements  qui — si  Ton  en  fait  usa- 
ge— seront  des  plus  utiles  a  toute  personne  chargee 
de  la  composition  d'un  menu  ou  de  la  preparation 
des  aliments. 

Si  Ton  veut  toutefois  tirer  le  meilleur  parti  pos- 
sible de  ce  rapport,  il  est  bon  de  considerer  tout 
d'abord  quelques-uns  des  principes  scientiflques  de 
la  nutrition.  Les  aliments  sont  necessaires  a  la  for- 
mation et  a  la  reparation  des  tissus,  ainsi  que  nous 
fournir  de  l'energie,  soit  sous  forme  de  chaleur  ou 
de  travail  musculaire,  y  compris  le  travail  de  la  di- 
gestion. La  partie  comestible  de  tout  aliment  est 
constitue  par  de  l'eau  (ordinairement  incorporee 
dans  les  tissus  et  non  apparente,  ou  du  moins  visi- 
ble comme  eau) ;  par  une  faible  proportion  de  sels 
ou  matieres  minerales,  et  par  des  elements  nutri- 
tifs.  Les  classements  chimiques  divisent  les  mate- 
riaux  nutritifs  en  trois  grandes  categories:  matie- 
res proteiques,  matieres  grasses  et  hydrates  de  car- 
bone.  La  definition  de  ces  substances  ne  manque- 
ra  pas  de  faire  voir  clairement  les  differences  sur 
lesquelles  cette  division  est  basee. 

Matieres  proteiques. — Les  matieres  proteiques 
sont  des  substances  organiques  trouvees  a  leur  etat 
naturel  dans  la  matiere  vivante  ou  associees  avec 
elles,  et  toujours  produites  par  elle.  JLes  matiere 
proteiques  sont  formees  de  carbone,  d'hydrogene, 
d'oxygene,  d'azote  et,  generalement,  mais  non  pas 
toujours,  d'un  peu  de  soufre.  Elles  contiennent 
quelquefois  du  phosphore.  Les  proportions  des  ele- 
ments precites  se  repartissent  a  peu  pres  comme 
suit:  C,  50  par  100;  H.,  7  par  100;  O.,  25  par  100; 


Az.,  16  par  100;  S.,  0.3  par  100;  P.,  0.3  par  100. 
Ces  substances  sont  rendues  digestibles  par  la  pre- 
sence de  diverses  enzymes  et  elles  sont  desagre- 
gees  par  les  acides  en  solution.  Quand  elles  sont 
ainsi  digerees  ou  decomposers,  les  matieres  pro- 
teiques generent  un  melange  de  substances  cris- 
tallines  connues  sous  le  nom  d'amino-acides. 

Hydrades  de  carbone. — Les  hydrates  de  car- 
bone  sont  des  composes  de  carbone,  d'hydrogene  et 
d'oxygene  que  Ton  rencontre  dans  les  animaux  et 
les  plantes.  lis  derivent  leur  nom  du  fait  que  la 
plupart  d'entre  eux  quoique  non  pas  dans  tous,  la 
proportion  de  l'oxygene  a  1'hydrogene  est  la  meme 
que  dans  l'eau.  Lorsqu'ils  sont  purs,  les  hydrades 
de  carbone  sont  blancs.  Quelques-uns,  comme  la 
canne  a  sucre,  cristallisent ;  d'autres,  comme  l'a- 
midon,  ne  cristallisent  pas.  Sous  Taction  de  la 
chaleur  ou  soumis  a  de  puissants  agents  de  deshy- 
dratation,  les  hydrates  de  carbone  peuvent  etre 
decomposes  en  carbone  et  en  eau.  , 

Matieres  grasses. — Les  matieres  grasses  sont 
des  composes  de  carbone,  d'hydrogene  et  d'oxy- 
gene, mais  elles  contiennent  beaucoup  moins 
d'oxygene,  en  proportion  au  carbone,  que  les  hy- 
drates de  carbone  en  contiennent.  Les  matieres 
grasses  sont  les  ethers  de  la  glycerine;  quelques- 
unes  cependant  sont  les  ethers  des  acides  alipha- 
tiques.  Elles  sont  toutes  moins  lourdes  que  l'eau, 
insolubles  dans  l'eau  et  onctueuses  au  toucher. 

Les  matieres  proteiques  fournissent  les  mate- 
riaux  employes  dans  la  formation  de  nouveaux  tis- 
sus et  dans  la  reparation  des  dechets  de  l'organis- 
me.  Les  matieres  grasses  et  les  hydrates  de  car- 
bone ne  fournissent  que  de  l'energie.  Les  aliments 
proteiques,  comme  la  viande  maigre,  le  poisson  ou 
le  blanc  d'oejuf,  le  lait  et  le  fromage,  sont  indispen- 
sables  si  Ton  veut  se  maintenir  en  sante.  Ces  subs- 
tances sont  essentiellement  destinees  a  creer  de)s 
tissus,  mais  lorsqu'il  existe  un  deficit  de  matieres 
grasses  et  d 'hydrates  de'  carbone  dans  la  ration 
d'entretien,  les  matieres  proteiques  sont  employees 
comme  source  d'energie.  Les  matieres  grasses  et 
les  hydrates  de  carbone  sont  jusqu'a  un  certain 
point  interchangeables,  mais  aucune  de  ces  subs- 
tances ne  peut  sans  danger  etre  eliminee  de  la  ra- 
tion alimentaire.  Lorsque  hhir  apport  est  suffisant, 
ces  substances  fournissent  toute  l'energie  requise 
par  le  corps  humain.  Et  bien  qu'on  ne  puisse  em- 
ploye aucune  de  ces  substances  pour  les  trans- 
former en  tissus,  elles  peuvent  agir  comme  antide- 
perditeurs  ou  aliments  d'epargne,  par  rapport  aux 
matieres  proteiques,  et  se  trouver  ainsi  a  aidea*  in- 
directement  a  la  transformation  tissulaire  . 

,     Parce  que  les  aliments  fournissent  de  l'energie;, 
nous  calculons  leur  valeur  nutritive  en  termes  d'e- 
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nergie,  prenant  pour  notre  unite  la  calorie  qui  est 
une  mesure  d'energie  (chaleur),  comme  le  pied  i\it 
une  mesure  de  longueur:  la  livre,  une  imtsure  de 
poids  et  l'heure,  une  mesure  de  temps.  II  n'est  pas 
ofesentiellement  important  de  savoir  et  de  se  rappe- 
ler  que  la  calorie  est  la  quantite  d'energie  qui,  sous 
forme  de  chaleur,  peut  augmenter  de  0°  a  1°  C.  la 
temperature  de  1  kilogramme  d'eau  liquide.  Mais 
il  est  important  de  savoir  combien  il  faut  de  calo- 
ries pour  maintenir  en  sante  et  en  vigueur,  durant 
un  jour,  un  individu  donne.  Et  cette  connaissance 
a  ete  residue  possible,  grace  aux  etudes  et  aux  re- 
cherches  de  Rubner,  de  Voit,  d'Atwater,  de  Roca, 
de  Benedict  et  de  quelques  autres  savants  qui  ont 
etudie  de  pres  l:fe  phenomenes  de  la  nutrition. 
Leurs  conclusions  demontrent,  comme  il  fallait  s'y 
attendre,  que  la  quantite  de  nourriturd  requise  va- 
rie  suivant  les  occupations  et  la  taille  d'un  chacun. 
Le  tableau  suivant,  qui  est  une  compilation  de  don- 
nees  puisees  a  div^rses  sources  autorisees,  indique 
les  besoins  energetiques  quotidiens  d'adultes 
moyens  recevant  une  ration  convenablement  pro- 
portionneej  a  leur  degre  d'occupation:  „ 

Occupation.  Calories. 

Au  lit  durant  24  heures „.,.,...     1,680 

Au  lit  durant  8  heures,  travail  comprenant 

Taction    de  s'asseoir  16  heures    dans  une 

chaise 2,170 

Au  lit  durant  8  heures,  14  heures  dans  une 

chaise,   exercise  modere,   comme  marche 

durant  2  heures 2,500 

Hommes   accomplissant   un   travail   muscu- 

laire  modere ,     3,000 

Hommes  accomplissant   un   travail  muscu- 

laird  ardu  (cultivateur) 3,500 

Hommes   accomplissant  un   travail  muscu- 

claire  intense 5,500 

Le  travailleur  ordinaire  requiert  environ  3,000 
calories  par  jour,  et,  sur  ce  nombre,  au  moins  100 
calories  devraient  etre  fournies  par  des  matieres 
proteiques.  II  est  egalement  important  de  savoir 
combien  d'energie  fournira  une  quantite  donnee  de 
substance  alimentaire  quelconque.  Rubner  a  re- 
parti  comme  suit  les  valeurs  nutritives  de  chacune 
des  trois  classes  de  materiaux  comestibles: 

1  gromme  de  matieres  proteiques  produira  4-1  cal. 
1  gramme  d'hydrates  de  carbone  produira  4-1  " 
1  gramme  de  matieres  grasses  produira    .   .  9-3  " 

I 
En   termes  plus   familiers,      on   pourrait   dire: 
une  once  de  matieres  proteiques  ou  d'hydratsis  de 
carbone  produira  116  calories,  et  une  once  de  ma- 
tieres grasses  produira  264  calories. 

Les  methodes  analytiqujsp  adoptees  par  l'As- 
sociation  des  chimistes  agronomes  officiels  ont  ete 
employes  pour  toutes  les  determinations. 


IL    FAUT    FAIRE    IMMEDIATEMENT    SA    PROVI- 
SION DE  CHARBON  POUR  L'HIVER. 


Le  charbon  n'arrive  plus  au  Canada  en  aussi  grande 
quantite  que  I'annee  derniere  et  la  production 
des  mines  est  en  bas  de  la  moyenne. 


Un  avertissement  donne  aux  consommateurs. 


Sir  George  Foster,  ministre  du  Commerce,  vient 
de  faire  la  declaration  officielle  suivante  sur  notre 
situation  charbonniere. 

Avec  la  signature  du  Traite  de  Paix,  l'Adminis- 
tration  du  combustible  des  Etats-Unis  a  automati- 
quement  cesse  d'exister,  et  la  production  comme  la 
distribution  du  charbon  ne  sont  plus  gouvernees  que 
par  la  loi  de  l'offre  et  de  la  demande.  Toutes  les  re- 
glementations  de  guerre,  restrictions  et  embargos 
ont  ete  supprimees. 

Ainsi  qu'il  a  deja  ete  annonce,  le  controle  cana- 
dien  des  combustibles  a  pris  fin  le  31  mars  dernier. 
L'approvisionnement  en  charbon  de  la  nation  ne  de- 
pend done  plus  que  de  l'activite  des  commercants 
dans  cette  ligne,  et  de  la  cooperation  que  leur  don- 
neront  les  consommateurs  en  leur  confiant  leurs 
commandes  sans  retard. 

Les  renseignements  que  nous  possedons  indi- 
quent  que  le  charbon  n'entre  pas  en  ce  pays  en 
quantite  aussi  considerable  que  l'an  dernier,  ni  me- 
me  que  durant  les  annees  normales  d'avant  la  guer- 
re.  Ceci  est  surtout  vrai  des  provinces  Maritimes. 

Durant  les  premiers  six  mois  de  la  presente  an- 
nee,  les  mines  d'anthracite  de  la  Pennsylvanie,  dont 
le  Canada  central  depend  largement  pour  ses  appro- 
visionnements  de  charbon  domestique,  n'ont  pro- 
duit  que  38,800,000  tonnes  de  charbon,  contre  49,- 
100,000  durant  la  meme  periode  l'an  dernier,  soit  un 
deficit  de  plus  de  10,000,000  de  tonnes  a  date.  II  n'y 
a  pas  beaucoup  d'espoir  que  ce  deficit  soit  comble, 
car  la  main-d'oeuvre  miniere  se  fait  rare  a  cause  du 
depart  pour  1'Europe  de  plusieurs  milliers  d'ouvriers 
mineurs.  Jusqu'au  milieu  de  juin,  42,000  mineurs 
avaient  deja  quitte  les  Etats-LTnis  et  Ton  calcule 
qu'avant  que  ce  mouvement  ne  s'arrete  1,300,000 
personnes  auront  quitte  l'Amerique. 

Avec  une  grande  demande  pour  le  charbon  et 
une  production  reduite,  il  n'est  pas  probable  que  le 
prix  du  charbon  aux  mines  baisse  avant  plusieurs 
mois.  En  fait,  les  apparences  sont  que  le  prix  va 
continuer  a  monter  durant  l'automne  et  l'hiver. 

II  n'est  pas  prudent  de  compter  que  l'hiver  pro- 
chain  sera  doux.  II  n'est  pas  davantage  possible  de 
prevoir  ce  que  sera  la  situation  aux  mines  par  rap- 
port a  la  main-d'oeuvre,  ni  avec  quel  succes  les  com- 
pagnies  de  cheniin  de  fer,  (a  peine  sorties  de  la  ten- 
sion que  leur  a  impose  la  guerre),  pourront  faire 
face  aux  difficultes  climateriques  qui  pourraient  se 
presenter  l'hiver  prochain. 
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Nouvelle  methode  de  mise  en  boite  des  legumes  conserves 


Les  procedes  de  conservation  des  legumes,  utili- 
ses jusqu'ici  par  les  industriels,  presentaient  di- 
vers inconvenients  dont  le  resultat  etait  de  dimi- 
nuer  les  qualites  sapides  et  la  valeur  nutritive  des 
produits  manufactures.  Aux  divers  temps  de  la 
technique  conservatrice,  les  legumes,  en  jeffet, 
etaient  immerges  dans  une  eau  abondante  avec  la- 
quelle  ils  etaient  en  contatct  prolonge;  et  a  l'occa- 
sion  de  ces  contacts,,  ils  abandonaiynt  a  ce  milieu 
liquide  ambiant  une  partie  de  leurs  composants 
solubles,  parmi  lesquels  figuraient  des  aliments  as- 
similables  ou  agreables  au  gout.  L'operation  pre- 
liminaire  connue*  sous  le  nom  de  blanchiment  etait 
une  premiere  cause  de  deperdition.  Le  blanchi- 
ment consiste  a  prolonger  dans  l'eau  bouillante,  et 
pendant  un  temps  plus  ou  moins  long,  suivant  le's 
especes,  mais  suffisant  pour  determiner  leur  ramo- 
lissement,  les  legumes  a  conserver,  prealablement 
places  dans  un  recipient  peirfore  ou  grillage  et  sus- 
ceptible d'etre  immerge  dans  la  bassine  d'eau,  puis 
retire  en  un  seul  temps.  L'eau  ayant  servi  au 
blanchiment  est  pureme'nt  et  simplement  conside- 
red comme  dechet  une  fois  que  l'operation  est  ter- 
minee.  Or  des  analyses  ont  montre,  ce  qui  etait  a 
prevoir,  qu'elle  conti-mt  des  hydrates  de  carbone 
solubles  (sucre  et  amidon)  et  des  sels  enleves  aux 
legumes;  et  que  la  valeur  nutritive  de  cefcix-ci  en 
est  diminue  d'autant.  Lorsqu'ils  sont  places  en- 
suite  dans  des  boites  metalliques,  pour  y  subir  les 
operations  definitives  de  sterilisation,  les  legumeis 
sont  encore  immerges  dans  une  certaine  quantite 
d'eau:  il  est  en  effet  necessaire  qu'ils  soient  soumis 
a  Taction  directe  de  la  vapeur  d'eau  sous  pression 
a  forte  temperature,  pour  presetnter  des  garanties 
de  conservation  prolongee;  mais  une  fois  la  cuis- 
son  terminee,  l'eau  de  preparation  reste  assez 
abondante  pour  que  his  produits  comestibles  y  bai- 
gnent,  et  en  vertu  des  lois  regissant  les  phenome- 
nes  d'osmose,  ils  abandonnent  auj  milieu  liquide 
dans  lequel  ils  sont  plonges  une  partiei  de  leurs 
constituants  solubles,  jusqu'a  egalite  de  concen- 
tration des  deux  liquides:  celui  qui  fait  partie  inte- 
grante  des  cellules  vegetales  eit  celui  qui  les  en- 
toure.  Cette  equilibration  n'aurait  pas  d'impor- 
tance  au  point  de  vue  de  la  consommation,  si,  dans 
l'esprit  de  l'acheteur,  Id  liquide  contenu  dans  la 
boite  ouverte  n'etait  trop  souvent  considere  com- 
me un  dechet,  en  totalite  ou  seulement  en  partie; 
mais  ordinairefment  on  le  jette,  surtout  lorsqu'il  est 
d'apparence  louche  ou  lorsqu'il  s'y  forme  des  nua- 
ges  d'aspect  pen  engageant,  comme  cela  arrive 
avec  certaines  varietes  del  gros  pois.  En  definitive, 
le  consommateur  de  legumes  conserves  utilise  un 
aliment  de  valeur  reduite  et  fade.  Pour  en  relever 
le  gout,  il  est  souvent  oblige  de  l'additionner  de  Su- 
cre. 


Le  blanchiment  a  la  vapeur. 

Depuis  quelques  annees,  cefrtains  industriels 
ont  adopte  une  technique  qui  leur  permet  d'eviter 
la  deperdition  deis  legumes  en  constituants  sapides 
et  nutritifs  au  moment  du  blanchiment;  il  est 
pourtant  regrettable  qu'une  amelioration  de  cette 
nature  ait  tant  de  peine  a  sel  generaliser,  et  que 
dans  bien  des  milieux,  on  reste  obstinement  atta- 
che a  des  methodes  defectueuses.  Le  nouveiau  pro- 
cede  consiste  a  substituer,  a  l'eau  de  blanchiment 
la  vapeur  sous  pression  a  Taction  de  laquelle  on 
soume.t  les  legumes  en  chambre  close.  Le  blan- 
chiment a  la  vapeur  est  d'abord  beaucoup  plus  ra- 
pide  que  la  meme  operation  effectuee  selon  Tan- 
cien  systeme;  mais  Tavantage  capital  qu'il  presen- 
te  eist  de  supprimer  Timmersion  des  legumes  dans 
une  grande  quantite  de  liquide  en  ebullition.  Sans 
doute  la  vapeur  condensee,  apres  contact  des  legu- 
mes a  blanchir,  s'est  chargee  de  quelques-uns  des 
principes  alimentaires  contenus  dans  les  pois,  les 
carottes,  les  feves  ou  les  champignons,  mais  dans 
des  proportions  relativement  minimes;  et  Tabais- 
sement  de  la  valeur  nutritive  des  produits  manu- 
factures resultant  de  cette  premiere  operation  est 
beaucoup  plus  faible  qu'autrefois.  On  va  voir 
qu'applique  aux  tdmps  ulterieurs  de  la  serie  des 
operations  conservatrices,  le  meme  principe  per- 
met de  poursuivre  jusqu'a  la  fin  les  avantages  qui 
en  decoulent. 

Les  boites  a  double  fond. 

Pour  reduire.  au  minimum  la  deperdition  en 
elements  nutritifs  due  aux  phenomenes  d'osmose 
des  legumes  places  en  boites  metalliques,  un  fabri- 
cant  de  conserves  du  Brunswick,  M.  Huch,  a  fait 
breveter  un  procede  de  misel  en  boite  que  nos  in- 
dustriels auront  interest  a  connaitre  (encore  qu'il 
soit  d'origine  germanique)  et  dont  le  Dr  Koch,  de 
la  station  d'experiehces  de  Dahlem,  a  confirme  les 
avantages.  Partant  de  cette  constatation  que  les 
legumes,  places  dans  des  boites  de  conserve  selon 
des  methodeis  courantes,  sont  epuises  par  Teau  de 
remplissage  et  perdent  ainsi  une  partie  notable  de 
leurs  qualites  alimentaires,  Tauteur  du  procede  a 
cherche  a  user  aussi  pdu  que  possible  du  liquide, 
qu'on  ne  saurait  d'ailleurs  supprimer  complete- 
ment.  Qu'il  y  ait  seulement  assez  d'eau  pour  que 
les  legumes  soient  soumis,  pendant  la  chauffe,  a 
Taction  des  vapeurs  sterilisantes;  sous  pression 
convenable  et  gardent  ensuite  une  humidite  suffi- 
sante,  il  n'est  pas  necelssaire  qu'ils  baignent,  jus- 
qu'au  moment  de  Temploi,  dans  un  liquide  excessif 
et  qui  les  appauvrit. 
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Afln  de  realiser  lei  programme  qu'il  s'etait  pro- 
pose,    Mr.  Huch  a  construit     une  boite    a  double 
fond:  le  fond  superieur,  perfore  comme  une  ecu- 
moire,   est  distant  de  5  mm.   du  fond     veritable. 
|  L'espace  compris  eoitre  les  deux  fonds  est  rempli 
I  d'eau   et  tout  l'etage  superieur     re'coit  des  legu- 
mes, prealablement  blanchis  a  la  vapeur.    La  seule 
precaution  a  prendre,  pour  memer  a  bien  le  traite- 
ment  des  produits  places  dans  ces  boites,  est  de 
I  maintenir  celles-ci  dans  la  position  verticale  pen- 
dant la  sterilisation  et  pendant  l'£i  refroidissement. 
Lorsqu'on  chauffe,  l'eau  contenue     dans  l'espace 
I  situe  au-dessous  de  la  plaque  perforee  se  vaporise, 
et  leis  vapeurs  viennent  au  contact  des  legumes. 
L'operation  doit  etre  lente:  la  temperature  neces- 
|  saire,  et  maintefriue  pendant  des  temps  varies  sui- 
j  vant  la  nature  du  produit  et  les  dimensions  des 
I  boites,  oscille  entre  112°  pour  les  carottes,  et  117° 
pour  les  pois.    Quand  eille  est  terminee,  les  vapeurs 
I  se  condensent  en  se  refroidissant,  et  l'eau  qui  re- 
[  suite  de  cette  condensation  repreoid  sa  place  pri- 
mitive: dans  l'etage  superieur,  les  legumes  ne  sont 
plus  noyes  dans  le  liquide;  mais  la  presence,   au 
'  fond  de  la  boite,  d'une  petite  quantite  d'eau  entre- 
tient  1'humidite  desirable. 

Verification  des  benefices  du   procede. 

Lsis  verifications  ont  porte  sur  l'aspect,  sur  la 
Bapidite,  et  sur  la  composition  chimique  des  pro- 
duits. 

Les  acheteurs  de  pois  conserves  en  boites 
(surtout  de  pois  dits  gros)  sont  souvent  desagrea- 
blement  impressionnes,  a  l'ouverture  des  boites,  par 
l'aspect  louche  du  liquide  dans  lequel  baignent  les 
legumes,  et  par  la  presence  de  flocons  nuageux  re- 
sutant  de  la  precipitation  partktlle  des  elements 
issus  des  pois  et  primitivement  solubilises.  lis  re- 
fusent  parfois,  a  cause  de  cettei  apparence,  une 
preparation  cepelndant  saine.  L'emploi  du  procede 
Huch  supprime  cet  inconvenient. 

En  faisant  consommer  a  des  personnes  non 
prevenues,  et  sans  indications  prealables  des  legu- 
mes conserves,  prepares  suivant  les  methodes 
usuelles  d'un  part,  et  des  legumes  traites  par  le 
procede  Huch  d'autre  part,  le  Dr  Koch  a  constani- 
ment  constate  que  la  preference  des  consomma- 
(  urs  allait  aux  produits  de  la  deuxieme  categorie. 
Ceux-ci  etaient  considered  comme  plus  agreables 
au  gout;  ils  avaient  conserve  leur  arome,  et  il  u'e- 
tait  pas  necessaire  d'ajouter  du  sucre  ou  de  la  sac- 
charine aux  pois  ou  aux  carottes  pour  leur  assu- 
rer la  saveur  sucree  que  ces  legumes  possedent  ua- 
turellement. 

Mais  la  superiorite  du  procede  de/  conservation 
avec  un  minimum  d'eau  dans  les  boites  a  double 
fond  est  surtout  affirmee  par  une  serie  d'analyses 
revelant  que  la  deperdition  des  principes  assimila- 
bles  est  beaucoup  moindre  pour  les  legumes  ain&i 
traites  que  pour  ceux  prepares  a  l'ancienne  ma- 
niere.     Les  examens  comparatif  ont  porte  sur  des 


pois,  des  feves,  des  carottes  et  des  champignons 
provenant  des  memes  recoltes.  L'eau  de  constitu- 
tion des  legumes  prepares  par  le  procede  Huch  a 
ete  regulierement  moins  abondante  que  celle  dels 
autres,  ainsi  que  l'indique  le  tableau  suivant : 

Eau  0/0  Extraits  seics-0/0 

P.  Huch  P.  Usuel  P.  Huch  P.  Usuel 

Carottes    .    .     .      91.86         93.8,0  8.14  6.20 

Pois 71.47  85.97  28.53  14.03 

Feves      ....      91.30         94.59  7.70  5.41 

Champignons.       92.69         94.38  7,31  5.62i 

En  ce  qui  concerne  les  elements  constitutifs 
les  plus  importants,  voici  quelques-uns  des  resul- 
tats  compares  fournis  par  les  analyses  : 

Chani- 
Pois         Feves  pignons. 
0/0 
Subst.    Azot    .     .    P.  H.         3.67         1.45         1.60 
P.    u.         3.33         1.10         1.17 

Sucrei P.  H.         2.97         0.50         0.47 

P.    u.  1.24  0.28  0.29 

Sels       P.  H.         1.48         0.52         0.66 

P.    u.  0.65         0.45  0.54 

Potasse P.  H.         0.74         0.14         0.08 

P.    u.         0.29         0.14         0.08 

Ac.  Phos P.  H.  0.51  0.25  0.13 

P.    u.  0.30         0.08  0.09 

A  de  rares  exceptions  pres,  la  deperdition  a 
done  ete  plus  considerable  avec  l'ancien  procede 
qu'avec  celui  de  M.  Huch.  Ces  chiffres  sei  passent 
de  commentaires;  ils  indiquent  aux  industriels  spe- 
cialises dans  la  conservation  des  legumes  en  boi- 
tes metaliques  closes,  que  l'exces  d'eau  de  prepa- 
ration diminue  la  qualite  de  leurs  produits.  Cette 
depreciation  portant  a  la  fois  sur  la  sapidite  et  sur 
la  valeur  nutritive,  il  y  a  lieu  d'y  porter  remede. 

FEU  J.  R.  GENIN 


Le  monde  commercial  a  appris  avec  surprise  et 
regret  le  deces  de  M.  J.  R.  Genin  survenu  cette  se- 
niaine.  C'est  une  figure  populaire  dans  le  domaine 
des  affaires  qui  disparait.  Directeur  de  la  maison 
Duchesneau  et  Duchesneau  et  de  la  maison  Genin 
et  Trudeau,  le  defunt  ne  laisse  que  des  regrets 
parmi  ses  collaborateurs  et  employes  qui  appre- 
ciaient  hautement  sa  facon  cordiale  de  les  traiter 
avec  la  plus  entiere  justice.  Tres  repandu  a  Mont- 
real ou  son  activite  etait  legendaire  M.  J.  R.  Genin 
fut  l'ame  agissante  de  nombreuses  institutions  so- 
ciales  qui  doivent  beaucoup  a  son  esprit  d'initiative 
et  a  son  desinteressement  proverbial.  En  le  perdant 
elles  perdent  un  homme  au  coeur  d'or  qu'elles 
pourront  difficilement  remplacer  et  son  souvenir  y 
restera  solidement  attache. 

A  la  famille  eprouvee  par  ce  deuil  soudain  le 
Prix  Courant  adresse  l'expression  de  ses  doulou- 
reuses  sympathies. 
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LEGERE   HAUSSE   DE   LA   MOULEE. 


Les  indications  de  la  situation  de  la  moulee 
sont  qu'il  y  aura  au  cours  du  prochain  mois  une  ra- 
rete  encore  plus  grande  que  celle  qui  existe  actuel- 
lement.  Les  prix  ont  monte  dernierement  a  des 
niveaux  encore  plus  hauts,  les  "shorts"  etant  cotes 
a  $55.25  et  le  son  a  $45.25  la  tonne.  Ces  prix  sont 
extremement  eleves,  mais  les  minotiers  disent  qu'il 
y  a  une  tres  forte  demande  en  face  d'approvision- 
nements  rares.  Plusieurs  facteurs  contribuent  a 
cette  rarete.  Le  fait'  que  dans  l'ouest  du  Canada, 
principalement  dans  l'Alberta  les  paturages  ont  ete 
sees  par  defaut  de  pluie,  a  augmente  la  consomma- 
tion  de  la  moulee  a  un  tel  point  qu'il  fut  impossible 
de  conserver  des  stocks  jusqu'a  la  saison  ou  le  be- 
tail  peut  etre  nourri  par  les  paturages.  Ensuite, 
les  recoltes  de  ble,  ni  dans  1'Ontario  ni  dans  l'ouest 
ne  sont  aussi  pleines  que  cedes  de  l'an  dernier,  et 
de  ce  fait  cela  prendra  un  plus  fort  montant  de  ble 
pour  la  manufacture  d'un  baril  de  farine,  nombre 
de  minotiers  disent  qu'il  y  a  peu  de  probabilite  de 
descente  des  prix  de  la  moulee  pour  la  recolte  de 
cette  annee,  et  toutes  les  indications  tendent  me- 
me  vers  des  cotations  plus  elevees  pour  les  mois 
prochains. 


VALEUR  MOYENNE  DES  MOISSONS 
CANADIENNES 


Les  chiffres  et  renseignements  suivants  nous 
sont  founds  par  le  Bureau  des  Statistiques  d'Otta- 
wa :  ■■    *»  ■( 

En  1913,  le  prix  moyen  du  ble  du  printemps  au 
Canada  etait  de  66  centins  le  boisseau,  la  moyenne 
la  plus  basse  pour  la  periode  d'avant-guerre  etant 
de  60  centins  en  1912,  tandis  que  la  moyenne  la  plus 
elevee  a  ete  de  83  centins  en  1909.  En  1914,  le  prix 
s'est  eleve  a  $1.24  le  boisseau  et,  en  1917  et  1918,  le 
prix  etait  de  $1.93  a  $2.02,  respectivement.  Pour  les 
premieres  cinq  annees  (1918-1912),  la  moyenne 
etait  de  69  centins  le  boisseau,  et  pour  les  deuxiemes 
cinq  annees  (1913-1917),  elle  etait  de  $1.17. 

Pour  toute  la  periode  de  dix  annees  (1908- 
1917)  elle  a  ete  de  98  centins. 

Le  prix  de  l'avoine  a  ete  le  plus  bas  en  1912  et 
1913,  i.e.,  32  centins  le  boisseau  durant  ces  deux  an- 
nees; le  plus  haut  prix  dans  ces  deux  annees  ayant 
ete  de  39  centins  en  1908.  En  1914,  le  prix  a  ete  de 
48  centins,  et  en  1918  il  s'etait  eleve  a  78  centins  le 
boisseau.  La  premiere  moyenne  quinquennale  a 
ete  de  35  centins  et  la  deuxieme  de  47 .centins,  tan- 
dis que  pour  la  periode  de  dix  ans  le  prix  moyen  par 
boisseau  a  ete  de  42  centins. 

L'orge,  qui  en  1913,  se  vendait  42  centins,  le 
plus  bas  prix  pour  la  periode  de  cinq  ans  (1908- 
1913),  s'est  eleve  a  60  centins  en  1914,  a  $1.08  en 


1917  et  $1.00  en  1918.  La  moyenne  de  cinq  ans 
(1908-1913)  a  ete  de  47  centins;  de  60  centins  (1913- 
1917)  et  59  centins  pour  la  periode  decennale  de 
1908-1917. 

Les  recoltes  de  lin  se  sont  elevees  de  97  centins 
en  1913  a  $3.13  en  1918,  les  prix  moyens  quinquen- 
naux  etant  de  $1.17  et  $1.47  et  la  moyenne  decen- 
nale $1.32. 

Les  pommes  de  terre  qui  se  vendaient  49  cen- 
tins le  boisseau  en  1913  et  1914,  et  59  centins  en 
1911,  se  sont  eleves  a  60  centins  en  1915,  a  81 
centins  en  1916,  et  $1.01  en  1918.  Pour  les 
premieres  cinq  annees,  la  moyenne  a  ete  de  46 
centins  pour  les  deuxiemes  cinq  annees  de  68  cen- 
tins et  pour  la  periode  de  dix  ans  elle  a  ete  de  56 
centins. 


DIVIDENDE    DECLARE 


Le  bureau  de  Direction  de  l'lmperial  Tobacco 
Co.  of  Canada,  Limited,  vient  de  declarer  le  divi- 
dende  semi-annuel  regulier  (No.  15)  de  trois  pour 
cent  (3%)  sur  les  actions  privilegiees  de  la  compa- 
gnie,  payable  le  30  septembre  1919. 

Un  dividende  interimaire  (No  34)  d'un  et  demi 
pour  cent  (l1/^0/,)  sur  les  actions  ordinaires  de  la 
compagnie  a  ete  egalement  declare,  payable  le  26 
septembre  1919. 


"MONROE"    un 


FAUX-COL  ARROW 


CLUETT,   PEABODY  &  CO. 


Pour  I'Ete 

OF  CANADA,   LIMITED 
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Eenteignements  de  Trois-Rivieres   et 
d'Arthabaska 


BUREAU    D'ENREGISTREMENT 
CITE   ET   DISTRICT   DES   TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  26  aout  au  2  septembre. 

ijnte. — Cieophire  Ferron  a  Frs.  Villemure. 

ljnte. — Isai'e  Dupont  a  Victor  Lamy. 

Tinsport. — Emmelina  Lafreniere  a  Dionis  Gelinas. 

littance. — Dionis  Gelinas  a  Adelard  Lavergne. 

littance. — Marie-Anne  Lefreniere  a  Adelard   Lavergne. 

Inte. — J.  C.  Rousseau  a  Joseph  Fortier. 

inte. — Gelinas  &  Jourdain  a  Joseph  St-Arnauld. 

('ligation. — Joseph  St-Armand  a  Caisse  Populaire  Mont  Car- 

mel. 
pittance. — Leopold  Lord  a  Alexis  &  Ernest  Blanchet. 
tlittance. — David  Rheault  k  Chs.  Bourgeois, 
littance. — Caisse  Populaire  Trois  Rivieres  a  Edmond  Dou- 

cet. 
fjnte. — Omer  Pelletier  a  Arthur  Dargis. 
Inte. — Tancrede  Sauvageau  a  Albert  Sauvageau. 
Inte. — Louis  Dugr6  a  Geo.  Lefrancois. 
((ligation. — Albert  Sauvageau  a  Benj.  Bourgeois. 
|ittance. — Omer  Pelletier  et  al.,  a  Arthur  Dargis. 
iittance. — cecile  Saucier  a  J.  B.  M.  Aucoin. 
littance. — Joseph  Bernaquez  a  A.  Lebrun. 
>]nte. — Heiene  Charette  a  Guillaume  Courtois. 
ijssolution  de  sociele. — Hebert  &  Paquin. 
Inte. — Aime  Lavergne  a  Emile  Gauthier. 
■  ttres-Patentes. — La  Couronne  a  Napoleon  Rousseau, 
lansport. — Wellie  Juneau   a   Angelina  Juneau. 
'nte. — Onesime  Boisvert  k  Laurentide  Co.,  Ltd. 
iansport. — Thomas  Caron  a  Joseph  Caron. 
Iiinlev6e. — Dosithee  Leduc  a  Onesime  Boisvert. 
Inventions. — Corporation   Trois-Rivieres   et  The   St-Maurice 

Lumber  Co. 
■inte. — Henri  Bisson  a  Corporation   Trois-Rivieres. 
j:nte. — Corporation   Trois-Rivieres  a  J.   Nap.  Bernaquez. 
Isnte. — Edouard   Champagne  a  Philippe  Lanouette. 
Isnte. — Elis6e  Bellemare  a  L.   Eug.  Bellemare. 
timtionnement.— Paul  Carceau  a  Conseil  Municipal   St-Elie. 
'jmte. — Louis  &  Virginie   Bergerin  k  Irenee  Bergeron. 
mte. — Heritiers  Jos.  A.  Bergeron  a  Iren6e  Bergeron. 
Jjmte. — J.  Ernest  Houde  a  Omer  Plourde. 
Ipligation. — Omer  Plourde  a  J.  H.  Ricard. 
Ipligation. — William  Jacob  a  F.  A.  Verrette. 
ipligation. — Valere   Garceau   a  James   Garceau. 
■littance. — Fortunat  Lord  a  Albert  Sauvageau 
ijiittance.- — R6v.  Jos.  A.  D6silets  a  Ernest  Houde. 

littance. — F.  A.  Verrette  a  William  Jacob. 
Imte. — J.  H.  Ricard  a  Amanda  Savard. 
Ipnte. — Dr  J.  C.  Gelinas  &  al.,  k  Minaire  Gelinas. 
liittance. — Dr  J.  C.  Gelinas  &  al.,  a  Minaire  Gelinas. 


JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 

E.  Desilets  vs  Horace  Dumont.  $33.75. 

Eudore  Plante  vs  L6o  Laflamme,  $58.23. 
lick  Saeff  vs  Dutch  Petroff  $96.00. 
Ithanase  Boisvert  vs  Georges  Godette,  $8.97. 
Irthur  B61and  vs  Jos.  Dumont,  $4.99. 
jurigny  &  Frere  vs  Hermilien  Massicotte,  $22.79. 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE     FINISSANT    LE 
30  AOUT   1919. 

Comte  d'Arthabaska. 

ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 

dolphe   Moisan   vs   Nap.   Marceau  et  al,  de  Lyster,    S.   Sa- 
vard, $500. 

dolphe  Moisan  vs  Nap.   Marceau  et  al,  de  Lyster,  act.  en 
complainte. 

dolphe  Moisan  vs  Nap.  Marceau  et  al,  de  Lyster,  injonction. 

ierre  Cote  vs  Louis  Marceau,  de  Lyster  Station,  lere  classe. 

chille   Bernard   vs   Alcide   Dubois,    St-Calixte   de    Somerset, 
$111.00. 

imond  Letourneau  vs   Adelard    Leblanc,   de    St-Fortunat   de 
Wolf,  $123.80. 

sias  Gagne  vs  A.  Baril,  de  Daveluyville,  $140.65. 
Ouellet  vs  Arthur  Morissette,  de  Black  Lake,  lere  classe, 
$2,886.95. 

iseph  Bisonnette  vs  Arthur  Pelletier,  de  Victoriaville,  $900. 


J.  B.  Blais  Enr.  vs  Henry  Jackson  de  St-Valere  de  Bulstrode, 

$28.58. 
J.  B.  Blais  Enr.  vs  Philippe  Baril  de  Plessiville,  $10.40. 
Rodolphe   Baril   vs   Theop.   Boisvert   de    St-Adrien   de    Ham., 

$72.07. 
Onesime  Lehouiller  vs  Emile  Fortier  de  St-Fortunat  de  W., 

$53.39 


JUGEMENT  EN   COUR   SUPERIEURE 

Napoleon    Garceau    vs    Joseph    Boulanger    de    St-Eugene    de 
Grantham,  jugement  contre  le  defendeur  pour  $400. 


JUGEMENT    EN    COUR   DE    CIRCUIT 

George  Leduc  vs  Alex.  Baril  de  Daveluyville,  jugement  con- 
tre le  defendeur,  pour  $33.40. 

Legare  Automobile  of  Victoriaville  vs  J.  O.   Beauchemin  des 
Trois-Rivieres,  jugement  contre  le  defendeur  pour  $64  25 


DECLARATION  DE  SOCIETE 

Mois  Azkoul,  George  Azkoul  et  Joseph  Azkoul.  commergants 
de  St-Cyrille  de  Wendower,  faisant  le  commerce  ensem- 
ble en  societe  sous  la  raison  sociale  de  "M.  Azkoul  & 
Sons." 

Edmond  Couture,  commercant  de  Ste-Anastasie  de  Nelson  et 
Napoleon  Marceau,  commerQant  de  Lyster.  faisant  af- 
faires en  sociele  sous  le  noin  de  •.Marceau.  Couture 
&  Cie." 


ACTIONS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 

ector  Alie  vs  Daniel  Paquet,  de  Ste-Marie  d'Ely,  $28.25. 
B.  A.  Lefebvre  vs  Alfred  Letarte,  du  canton  de  Kingsey, 
$52.00. 


ACTES    ENREGISTRES   AU    BUREAU    D'EN  REGISTR  EM  NT 
D'ARTHABASKA. 

du   25   au  30  aout   1919. 

Vente. — Elisee   Martineau  a   Emery  Bouie,    %   nord    est    r>44. 
Warwick,    $3,500,    $300   at 

Vente. — J.  L.   Houlanger  a  Andre  Gingras,   No  159,   Warwii  k. 
$25,  payees. 

Obligation.— Ubald  Geiinas  a   Patrick  Frawley,   No  698.   War- 
wick,  $2,000. 

Transport. — Agesilas    Kirouac    a    Adelard    Lambert,    sur    Jo- 
seph Brochu,  $500. 

Donation.— P.  A.   Kirouac  et  ux.  a  Agesilas   Kirouac.   p.   S 
57,  Warwick. 

/•■nte. — Felix  Baril   a   The  Warwick   Machine  Company.   Ltd, 
p.  48,  Warwick.  $1,800;   $500  ace. 

Obligation. — Michel    Angers    ii    Onesime    Beauchemin,    No    61, 
Tingwick,  $500. 

Vente. — Arsene    Fafard    a    Treffle    Brisson,    p.    32.    Tingwick, 
^1,700;   $400  ac. 

Vente. — Napoleon  Poisson  a  Donat  Poisson,  %  n.  e,  748,  War- 
wick,  $2,100;    dues. 

Vente. — Napoleon  Poisson  a  Henri  Poisson,  V&  s.  o.  748,  War- 
wick. $2,000;  dues. 

Donation. — Napoleon   Poisson   a   Donat   et   Henri   Poisson.    No 
050.  ?.  651  et  648,  Warwick. 

Vente. — Josaphat  Laroche  a  Edgar  Laroche,  Nos  322.  p.   S25 
it   r-31,  Warwick,  $10,500;    $1,700  ac. 

Vente. — Napoleon   Gu'lbert  a  Napoleon   Belanger,  Nos   111 J  k 
1124  inc.l.,  Warwick,  $1,500;   $200  ac. 

Obligation. — Napolecii   Belanger  a   Alexandre  Rousseau.   Nos 
1119  k  1124  incl..  Warwick,  $200. 

Mariage.  —  Louis  Picard  et  Mme  Emeiie  Marchand,  separa- 
tion de  biens. 

Vente. — Soc.    beurre    et    fromage     Ste-Seraphie     a    Theodule 
Raiche,  p.  s.  e.   926.   Warwick,   $2,700;    payees. 

Vente. — Sinai  Provencher  a  George   Champagna.   Nos   122  et 
123.   St-Paul,   $6,700;    $6,200  ac. 

Vente. — J.    Zephirin   Auger   a    Napoleon    Gouin.    p.    409,    Ste- 
Victoire,   $133.34;    payees. 

Transport. — Arsene  Lafond  k  Honore  Luueau,  sur  Alphonse 
Camire;  $600. 

Vente. — Joseph  Genest-Labarre  a  Auguste  Morin,  No  118,  St- 
Paul,  $1,800;  dues. 

Testament. — Mme  Marie-Laura  Landry  a  Napoleon  Gouin,  ^ 

ind.  p.  409,  Ste-Victoire. 

Obligation. — Germain    Perrault    k    Henri    Pepin,    Nos    5    et    6, 
Warwick,  $600. 

Mariage. — Victor    Gregoire    et    Mile    Aldea    Bastien,    comniu- 
naute  de  biens. 

Obligation. — Adelard   Bolduc  a   William   Turcotte.    No   300.   p. 

299  et  300a,  Ste-Heiene,  $2,000. 

Obligation. — Omer  Brunelle  a  Joseph  Laureat  Angers,  p.  no. 
No  418,  Tingwick,   $750. 

Vente. — Adelard   Bolduc  a  Adelard  Bolduc,   lils.  le   meme   ini 
meuble,  $7,000;   $2,000  ac. 

Obligation. — Napoleon   Leclair  a  Mme  Amanda   Samson,   Nos 
914,   915,   980   et  981,  Warwick,   $1,000. 

Mariage. — Alfred  Lachance  et  Mile  Demerise  Boulanger,  com- 
munaute  de  biens. 
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Recommandez  le 


Tabac  Noir  a  Chiquer 


II  se  vend  facilement  et  rapporte  de  bons  profits 


Sa  qualite  est  tres  appreciee  et 
vous  constaterez  une  augmentation 
dans  les  ventes  des  que  vous  intro- 
duirez  cette    marque    a  vos  clients. 


Vendu  par  tous  les  marchands 

en  gros 


! 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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Cigares,  Cigarettes  et  Tabacs 


NOUVELLES  DE  LA  HAVANE. 


Les  manufacturiers  de  cigares  de  la  Havane 
|nt  tres  occupes  et  ne  donnent  guere  de  nouvel- 
Tout  ce  qu'ils  disent,  c'est  la  rarete  des  en- 
llloppes  a  cigares  et  le  prix  eleve  paye  pour  le  ta- 
lc prefere.     L'augmentation  du  cout  de  la  matie- 
premiere,  les  salaires  plus  eleves  donnes  a  tou- 
les  classes  de  main-d'oeuvre,  viennent  reduire 
profits  plutot  moderes  que  les  manufacturiers 
nvent  obtenir.    La  manufacture  des  cigares  a  bas 
x  pour  l'exportation  a  presque  cessee. 
Pour  le   commerce     domestique,     les  cigares 
B|nplis  de  brins  et  les  cigares  a  la  botte  sont  deve- 
s  communs.    Les  prix  pour  ces  cigares  sont  con- 
erablement  plus  eleves  qu'ils  ne  l'etaient. 

Le  marche  de  la  feuille  pendant  la  derniere 
inzaine  d'aout  s'est  mieux  maintenue  qu'on  ne 
sperait  avec  les  differentes  greves  survenues 
x  Etats-Unis,  car  les  greves  reduisent  les  achats 
plus  petites  proportions.  Au  demeurant,  les 
jves  prendront  fin  tot  ou  tard;  ce  n'est  qu'une 
estion  de  temps.     Les  prix  se  sont     maintenus 

3qu'iei,  mais,  a  moins  que  la  situation  aux  Etats- 
is  ne  change  bientot  et  ne  devienne  meilleure, 
ne  saurait  dire  ce  qui  arrivera. 

La  question  de  la  prochaine  recolte  est  aussi 
facteur  decisif,  parce  que  si  une  autre  bonne  et 
te  recolte  semble  se  dessiner,  les  prix  seront  mo- 
*es.  D'un  autre  cote,  si  la  recolte  etait  reduite 
de  qualite  mediocre,  on  pourrait  s'attendre  a 
3  nouvelle  hausse. 

Se  basant  sur  les  conditions  climateriques  de 
e,  les  connaisseurs  disent  qu'il  y  a  beaucoup  de 
ibabilite  que  Cuba  ait  un  hiver  tres  sec.  En  ou- 
,  il  est  tres  rare  qu'il  y  ait  deux  bonnes  recoltes 
tabac  qui  se  succedent  sur  l'ile  de  Cuba.  De- 
s  que  les  conditions  ont  change  plus  ou  moins 
is  le  monde  entier,  on  ne  sait  ce  qu'il  y  aura  en 
gasin  a  Cuba  pendant  l'hiver  prochain. 

Les  ventes  de  tabac  en  feuille  pendant  la  der- 
re  quinzaine  d'aout  se  sont  elevees  a  13,331 
les,  qui,  divisees,  representaient:  Vuelta  Abajo 
Semi  Vuelta  5,394,  Partido  4,362  et  Remedios, 
75  balles. 

Les  acheteurs  furent:  les  Americains,  6,948 
les;  les  exportateurs  pour  l'Europe,  863  balles; 

Canadiens  488  balles,  les  expediteurs  en  Ame- 
le  du  Sud  238  balles,  et  les  manufacturiers  lo- 
x  de  cigares  et  cigarettes  4,794  balles. 

Les  exportations  de  cigares  par  Steamer  Mon- 
;y,  le  31  juillet  1919,  s'eleverent  a  123  caisses 
lement,  contenant  687,355  cigares,  qui  furent 
signes  aux  pays  suivants:  a  la  Grande  Breta- 
,  438,555;  aux  Etats-Unis,  195,800;  a  la  Norve- 

43,000  et  a  l'Argentine  10,000  cigares. 


Les  exportations  de  cigares  par  steamer  Mexi- 
co, le  2  aout  1919,  s'eleverent  a  2,773,325  cigares, 
qui  furent  consignes  aux  pays  suivants:  a  la  Gran- 
de Bretagne,  1,275,165;  aux  Etats-Unis,  896,785;  a 
la  Belgique,  201,325;  a  l'Australie,  131,250;  au  Ca- 
nada 46,500;  au  Danemark,  45,000;  a  l'ltalie,  43,- 
300,  a  l'Uruguay,  17,000;  au  Portugal,  10,500;  a  la 
Norvege,  10,000  et  au  Bresil  6,500  cigares. 

Les  exportations  de  cigares,  par  steamer  fran- 
Qais  Venezia,  s'eleverent  a  113  caisses,  contenant 
1,100,300  cigares  tous  destines  a  la  France. 

Les  exportations  de  tabac  en  feuille,  de  la  Ha- 
vane, pour  la  semaine  finissant  le  9  aout,  se  e-ont 
elevees  a  5,586  balles,  qui  furent  distributes  parmi 
les  pays  suivants:  aux  Etats-Unis,  4,828;  au  Cana- 
da, 488;  a  l'Uruguay  150;  a  l'Argentine,  58;  au 
Chili,  30;  aux  lies  Canaries,  10;  aux  Pays  Bas,  10; 
a  la  Norvege,  8  et  a  Gibraltar,  4  balles. 

Les  importateurs  americains  de  cigares  par 
steamer  Monterey  furent: 

Caisses  Cigares 

Grosvenor,  Nicholas  &  Cie.     24 

Park  &  Tilford 21 

G.  S.  Nicolas  &  Son      .   .   . 

Benson  &  Hedges      .... 

Lilies  Cigar  Co 

Gilbert  Rubens 

G.  Ernouldt 


4 

72,550 

1 

63,500 

8 

26,500 

6 

18,000 

3 

11,250 

1 

3,000 

1 

1,000 

Totaux 64 

Les   importateurs   americains   de 
steamer  Mexico,  comprenaient: 

Park  &  Tilford  .    .    . 
M.  Armstrong  .... 
B.  Wasserman  Co.   . 
Grosvenor,  Nicholas  &  Co 

G.  W.  Faber,  Inc 

Acker,  Merrall  &  Condit  Co 
N.  Y.  &  Cuba  Mail  S.S.  Co 
United  Cigar  Stores  Co 
S.  S.  Pierce  Co.   .    .    . 
Robert  E.  Lane    .    .    . 
Duncan  &   Moorhead. 
Thomas  H.  Harrison  & 
Fenson  &  Hedges   .    . 
Calixto  Lopez  &  Co.   . 
G.  S.  Nicholas  &  Son  . 
Alpers  &  Mott  .... 
Order  H.  G.  &  Co.   .    . 
G.  W.  Sheldon  &  Co.  . 
Arthur  J.  Billin  &  Co.  . 

Totaux 249 


195,800 


cigares   par 


isses 

;  Cigares 

71 

213,635 

26 

132,200 

10 

79,750 

26 

78,500 

15 

77,200 

15 

67,500 

10 

62,050 

15 

47,000 

13 

41,600 

11 

33,000 

5 

27,300 

4 

26,750 

4 

23,300 

2 

20,000 

6 

19,000 

2 

14,750 

2 

9,250 

1 

.  8,000 

2 

6,000 

986,785 
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RAPPORT  SUR   L'UTILISATION   DES  DECHETS 
DE    TAB  AC. 


Le  Conseil  des  recherches  scientifiques  et  indus" 
trielles  publie  un  bulletin  sur  la  nicotine  et 
les  dechets  de  tabac. 


Le  rapport  No  4  du  Conseil  des  recherches  in- 
dustrielles et  scientifiques,  publie  sous  l'autorite  du 
sous-comite  du  Conseil  Prive  pour  les  recherches 
scientifiques  et  industrielles,  traite  de  la  nicotine  et 
des  dechets  de  tabac  et  a  ete  prepare  par  A.  D. 
Home,  M.A.  II  traite  de  la  question  de  la  fabrica- 
tion de  la  nicotine  et  du  sulfate  de  nicotine  pour 
servir  d'insecticide;  ce  produit  pourrait  etre  fabri- 
que  des  dechets  de  tabac  ou  du  tabac  non  utilise 
provenant  des  manufactures  de  cigares,  etc. 
La  nicotine  comme  insecticide. 

"La  nicotine  est  un  liquide  alcalo'ide,  etant  un 
puissant  insecticide.  Ses  proprietes  sont  decrites 
comme  suit: 

"La  nicotine  est  un  liquide  alcalo'ide  non  co- 
lore dont  la  gravite  specifique  est  de  1.01  et  son 
point  d'ebullition  est  de  246.7  degres  C.  Elle  est 
soluble  dans  l'eau  et  constitue  ainsi  une  solution 
alcaline  puissante.  Elle  ne  contient  pas  d'acide  et 
peut  etre  titree  au  moyen  d'acide  reglementaire  en 
utilisant  la  resorcine  ou  l'iodesine  comme  indica- 
teur.  Elle  peut  etre  separee  d'une  forte  solution  en 
y  ajoutant  un  bicarbone  solide  ou  un  potasse  qui 
separe  le  liquide  en  deux  couches.  On  peut  en  tirer 
la  nicotine  de  la  couche  superieure  au  moyen  de  la 
distillation  dans  un  courant  d'hydrogene  ou  gaz  de 
charbon.  Etant  ainsi  obtenue  d'une  solution  a  40 
pour  cent,  elle  constitue  un  liquide  non  colore  et 
qui  devient  jaune  lorsqu'il  est  expose  a  l'air. 
Poison  mortel  pour  les  insectes. 

"Des  etudes  ont  demontre  qu'une  solution 
d'une  once  et  demie  de  nicotine  a  95  pour  cent  me- 
langee a  100  gallons  d'eau  constitue  un  poison  vio- 
lent pour  un  grand  nombre  d'insectes,  tels  que  pu- 
cerons,  sauterelles  de  vigne,  sucets  de  pomme,  la 
larve  des  chenilles  d'hiver,  et  la  plupart  des  jeunes 
chenilles.  Cette  solution  n'affecte  pas  les  plantes 
les  plus  tendres  et  peut  etre  melangee  a  d'autres 
preparations,  telle  qu'arsenate  de  plomb  ou  bouillie 
bordelaise,  sans  lui  faire  perdre  sa  valeur  comme 
insecticide.  Melangee  a  une  quelconque  de  celles- 
ci,  ou  employee  seule,  une  solution  de  0.05  pour  cent 
de  nicotine  est  suffisamment  forte  pour  tuer  les 
poux  des  plantes .  .  .  On  a  aussi  fait  des  experiences 
qui  prouvent  que  cette  preparation  peut  servir  pour 
la  disinfection  des  moutons.  A  cette  fin  elle  n'a  pas 
d'egale,  puisqu'elle  detruit  la  gale  des  moutons  et 
les  mites  en  tuant  aussi  la  tique  et  le  pou.  Elle  n'est 
pas  nuisible  a  la  laine,  sauf  qu'elle  la  decolore;  mais 
cette  teinte  s'enleve  facilement  par  le  lavage  ou  par 
la  pluie. 

"Preparee  dans  une  proportion  de  un-cinquie- 


me  d'once  de  vapeur  a  2,000  pieds  cubes  d'air,  la 
nicotine  libre  constitue  un  disinfectant  tres  puis- 
sant pour  les  poulaillers,  etc. 

"Des  epreuves  comparatives  ont  demontre  que 
le  sulfate  de  nicotine  est  presqu'aussi  effectif  com- 
me insecticide  qu'une  solution  de  nicotine  libre  de 
meme  force;  mais  la  nicotine  est  plus  propre  a  ma- 
nipuler  et  est  libre  de  composes  nuisibles. 

"On  trouve  la  nicotine  dans  les  plantes  de  ta- 
bac, ou  elle  est  libre  et  melangee  aux  acides  mali- 
ques  et  citriques.  L'eau  dissout  la  nicotine  libre 
tout  comme  la  nicotine  melangee.  Bien  qu'elle  soit 
facile  a  extraire,  elle  n'en  reste  pas  moins  difficile  a 
concentrer  et  a  purifier,  et  en  consequence  elle  est 
dispendieuse." 

Origine  des  recherches. 

Le  bulletin  explique  ainsi  1'origine  des  recher- 
ches: 

"Les  recherches  presentes  ont  pris  naissance  a 
la  suite  d'une  recommandation  du  docteur  Hewitt, 
entomologiste  federal,  a  l'effet  que  les  conseillers 
honoraires  de  la  division  des  recherches  scientifi- 
ques et  industrielles  etudient  avec  le  concours  des 
fabricants  de  produits  de  tabac,  la  question  de  la 
fabrication  du  sulfate  de  nicotine  au  moyen  des  de- 
chets de  tabac.  A  ce  sujet  le  docteur  Hewitt  nous 
dit: 

"On  a  decouvert  que  .le  sulfate  de  nicotine 
constitue  un  insecticide  de  grande  valeur  pour  la 
destruction  des  insectes  sucerons,  tels  que  les  puce- 
rons  ou  les  poux  des  plantes,  et  nous  recomman- 
dons  son  emploi  dans  toutes  les  occasions.  Vu  que 
ce  genre  d'insectes  abondent  dans  toutes  les  parties 
du  Canada  ou  ils  font  de  grands  ravages  sur  les 
plantes  de  tout  genre,  il  devrait  y  avoir  avec  le 
temps  une  grande  demande  pour  ce'  produit  qui  n'a 
ete  sur  le  marche  que  depuis  quelques  annees;  d'au- 
tant  plus  que  ce  n'est  que  depuis  trois  ans  que  nous 
recommandons  son  emploi  comme  insecticide.  II 
n'y  a  pas  a  douter  qu'a  l'avenir  il  y  en  aura  une 
grande  demande  si  le  public  peut  se  le  procurer.  Le 
prix  eleve  auquel  il  est  actuellement  vendu  en  em- 
peche  certainement  l'emploi  considerable  qu'on  de- 
vrait en  faire.  Environ  deux  ans  passed,  nous  avons 
fait  enleverles  droits  de  douane  auxquels  ce  pro- 
duit etait  sujet,  et  cela  dans  le  but  d'en  faire  reduire 
le  prix  pour  les  fructiculteurs  et  autres  au  Canada; 
mais  tout  en  eta.nt  admis  sans  droits  de  douane  son 
prix  est  encore  tres  eleve,  soit  environ  $2.50  par  boi- 
te  de  deux  livres  d'une  composition  de  sulfate  de  ni- 
cotine a  40  pour  cent.  Malgre  le  fait  qu'il  n'a  6te* 
sur  le  marche  que  depuis  quelques  annees,  la  quan- 
tity de  sulfate1  de  nicotine  importe  au  Canada  au 
cours  de  l'exercice  clos  le  31  mars  1916  £tait  de 
15,314  livres  representant  une  valeur  de  $13,618. 
Ce  produit  venait  des  Etats-Unis. 

"A  1'heure  actuelle  des  milliers  de  livres  de  de-j 
chets  de  tabac  sont  perdues  au  Canada  dans  les 
manufactures  de  tabac,  etc. 
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CHIQUER 

COPENHAGEN 


est  une  source  de  profits  pour 
tous  les  marchands  qui  le  re- 
commandent. 

II  est  scientifiquement  prepare 
et  sa  saveur  plaisante  est  re- 
cherchee  par  des  milliers  de 
chiqueurs. 

Vendu   par  tous  les  marchands  en  gros 


in   ecnvant   aux   annonceurs,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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"Je  suis  fortement  d'avis  qu'on  devrait  prendre 
des  mesures  energiques  pour  convaincre  les  fabri- 
canfs  de  tabac  de,  la  necessite  d'entreprendre  la  fa- 
brication du  sulfate  de  nicotine  comme  produit  ad- 
ditionnel,  en  vue  de  la  demande  croissante  de  ce 
produit  recherche  pour  la  protection  de  nos  recol- 
tes.  Merne  si  les  fabricants  de  tabac  vendaient  ce 
produit  au  raeme  prix  que  celui  venant  des  Etat- 
Unis,  on  aurait  toujours  la  satisfaction  de  savoir 
que  c'est  un  produit  qui  est  fabrique  au  Canada." 

On  a  fait  des  efforts  serieux  pour  interesser  les 
grosses  compagnies  de  tabac  et  de  produits  a  cette 
entreprise,  mais  sans  beaucoup  de  resultats;  on 
s'est  aussi  efforce  d'obtenir  des  renseignements 
concetnant ,  la  proportion  de  (nicotine  qu'on  pour- 
rait  trouver  dans  les  dechets  de  tabac  et  aussi  au 
sujet  des  methodes  d'extraction  utilisees  par  les 
compagnies  americaines  qui  extraient  la  nicotine 
des  cotons  et  des  dechets  de  tabac,  mais  ces  com- 
pagnies refuserent  de  faire  connaitre  leur  procede. 
On  d£cida  alors  de  decouvrir  ce  procede  au  moyen 
de  recherches  scientifiques. 

Le1  bulletin  donne  un  compte  rendu  des  recher- 
ches qui  furent  tres  considerables,  couvrant  les  di- 
vers aspects  du  sujet  d'etude,  tel  que  "la  prepara- 
tion des  extraits  de  .nicotine  au  moment  de  1'extrac- 
tion  par  les  planteurs  du  tabac  ou  autres  personnes 
qui  cultivent  leur  propre  tabac  a  cette  fin,  le!s  diver- 
ses  methodes  d'extraction  de  nicotine,  telles  que 
l'absorption  au  moyen  de  la  fumee,  au  moye'n  de 
l'eau,  la  concentration  ou  l'enlevement  de  la  matie- 


re  extraite,  extraction  au  moyen  de  l'hydrocarbone, 
distillation  par  la  vapeur,  etc",  ainsi  que  la  valeur 
des  dechets  de  tabac  comme  fertilisant  et  comnle 
source  de  potasse. 

Les  conclusions  tirees  des  recherches  faites 
font  croire  que  l'utilisation  des  tiges  et  des  dechets 
de  tabac  de  diverses  manieres  est  absolument  du 
domaine  de  la  possibility  pour  des  fins  commercia- 
les. 


L'ASSOCIATION    DES   MARCHANDS   DE  TABAC. 


L' Association  des  marchands  de  tabac  s'ef 
reunie  mercredi  apres-midi  a  2  heures  30  a  ses  bu- 
reaux, chambre  No  27,  edifice  Dandurand,  sous  la 
presidence  de  M.  J.  B.  Laplante.  Vingt  membres 
prirent  part  a  cette  assemblee.  Le  secretaire,  M. 
Marchand,  a  fait  rapport  que  depuis  la  derniere 
reunion  douze  nouveaux  membres  s'etaient  inscrits 
au  registre  de  l'Association.  La  plus  importante 
question  debattue  a  ete  celle  de  la  vente  par  dfcs 
marchands  de  gros.  La  question  telle  que  soumise 
par  les  membres  presents  rencontre  l'approbation 
des  marchands  de  gros,  a  l'exclusion  de  trois  qui 
vont  etre  immediatement  notifies  d'avoir  a  se  con- 
former  aux  demandes  de  l'Association  s'ils  ne  veu- 
lent  pas  s'exposer  a  perdre  leur  clientele. 

Une  foule  d'autres  projets  d'amelioration  ont 
ete  discutes  et  renvoyes  ensuite  a  l'assemblee  du 
mois  prochain. 


EXACTEMENT  CE  QU'IL  VOL'S  FAUT 


ChaqueCigare 

8  7-20-4 ' 


est  de  la  meilleure  qualite;  il  doit  I'etre  aussi  pour     maintenir     notre     reputation     meritee.       Vos 
clients  ne  manqueront  pas  d'apprecier  cette  qualite.    Tenez  votre  stock  complet. 

The  Sherbrooke  Cigar  Company,  Limited 

Sherbrooke,  Que. 
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REND    LA   VIE 
AGREABLE 


*S  EFFERVESCENT 

SALT 


Le  Sel  Effervescent  d' ABBEY 

POPULAIRE  CHEZ  LES  MARCHANDS 

II  n'y  a  qu'une  raison  pour  laquelle  le  Sel  d'Abbey  est  populaire  chez  les 
marchands:  il  fait  faire  des  ventes  cOntinuelles  el  des  ventes  dont  le  nom- 
,  bre  augmente  sans  cesse. 

Les  marchands  qui  ont  vendu  le  Sel  d'Abbey  eel  ete  out  fait  un  commerce 
profitable,  et  ce  commerce  deviendra  plus  profitable  encore  a  mesure  que 
notre  publicite  continue  a  inciter  de  plus  en  plus  les  acheteurs  a  faire 
usage  de  ce  Sel  Anglais  recommandable.  Prenez-le  en  stock — etalez-le — 
recommandez-le. 

ABBEY  EFFERVESCENT  SALT  CO.,  MONTREAL. 


TABACS-CIGARES— CIGARETTES 


NOS  PRIX  COURANTS 

i|rques  speciales  de  marchandise?  dont  les  maisons,  indiquess   en   caracteres  noirs,  ont   I'agence   ou   la   representation   di- 

recte  au   Canada  ou   que  ces  maisons  manufactured     elles-memes  —    Les   prix    indique      s   le   sont   d'apres 

les  derniers  renseignements  fournis    par  les  agents  ou  les  manufacturiers. 


PERIAL       TOBACCO 

COMPANY 

OF   CANADA,    LIMITED 

CIGARETTES 

Boites 

Prix 

Prix 

de 

pur 

par 

boite 

1,000 

ria  en  boites  de  6—600  $6.30 

poet,  en  boites  de 

—600 

6  30 

10.50 

Bet      Sixteen.      en 

bites  de  6 —600 

6.30 

10.50 

by,  en  boites  de  6—600 

6.48 

10.80 

Gold,    en    boites 

e6 —600 

6  48 

10.80 

nea  Gold,    en   boi- 

3S  de   10 —500 

6.15 

12.30 

yer's  Navy  Cut, 

n  boites   de   10    .  .—500 

6.15 

12.30 

n  boites   de  20    .  .—500 

6.15 

12.30 

n    boites     en    fer- 

lanc    de    50    . .    . .—  50 

.62 

12.30 

n    boites    en    fer- 

lanc  de   100    . .    . . — 100 

1.23 

12.30 

3et      Caporal,      en 

oites   de   10    . .    .  .—500 

6.15 

12.30 

n    boites    en    fer- 

lanc   de   50    . .    . . —  50 

.62 

12.30 

Chum,  en  bottes 

e  10 — S00 

6.15 

12.30 

Gold  Crest,  en  boites 
de   20 

The     Greys,     en     pa- 
quets    de    20    . . 
en  paquets  de  20. . 

Fatima,  en  paquets 
m6talliques     de     20 

Richmond  Straight 
Cut,  No  1  —  Bouts 
en  liege  ou  unis, 
en  boites  de  10 
en  boites  en  car- 
ton de  20 

en    boites    en    fer- 
blanc    de    50    . . 

Calabash  —  forme 
ovale,  bouts  en 
liege  - —  en  boites 
de  10 

Cairo  — -  avec  fume- 
cigarettes  en  car- 
ton —  en  boites  de 
10 

Zola  —  avec  fume-ci- 
garettes en  carton 
— en  boites  de  10.  . 

Hassan  —  bouts  en 
liege  —  en  boites 
de  10 


-500  5.25  10.50 

-100  1.50  15.00 

-500  7.50  15.00 

—200  2.90  14.50 


-200  3.20  16.00 

-200  3.20  16.00 

-  50  .80  16.00 

—250  4.00  16.00 

—500  8.00  16.00 

-250  4.00  16.00 

-500  6.15  12.30 


Mecca  —  bouts    unis 

—  en   boites   de   10- 
Nizam   —  bouts   unis 

—  en   boites  de   10- 
Nizam   —   bouts      en 

liege  —  en     boites 
de  10 - 

Hyde    Park    —    bouts 
unis    —  en      boites 

de    10 - 

en    boites    en    fer- 
blanc   de   100    . .    . .- 

Murad   —  bouts   unis 

—  en   boites   de   10- 
en     boites     en    fer- 
blanc    de    50    . . 

en    boites    en     fer- 
blanc  de   100   . .    . .- 
Mogul   —   bouts    unis 

—  en   boites   de  10- 
en    boites     en    fer- 
blanc    de    50    . .     .  .— 
en    boites    en    fer- 
blanc  de  100   . .    .  .- 

Mogul    —    bouts     en 
liege    —   en    boites 

de   10 - 

en  boites  en  fer- 
blanc  de  50  . .  ,  .- 


-500  6.15  12.30 

-500  6.15  12.30 

-500  6.15  12.30 

-100  1.90  19.00 

-100  1.90  19.00 

-250  4.75  19.00 

-  50  .95  19.00 
-100  1.90  19.00 
-250  4.75  19.00 

-  50  .95  19.00 
-100  1.90  19.00 

-250  4.75  19.00 

•  50  .95  19.00 
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en    boites    en    fer- 

blanc  de  100    ..    ..—100    1.90    19.00 

Dardanelles  —  en  boi- 
tes de  10  —  bouts 
en  liege    (ovales) . .—  250    4.75    19.00 
bouts        argentes 

(ovales)     —250    4.75    19.00 

bouts  unis  (ovales)-250    4.75    19.00 

Yildiz      Magnums    — 
bouts     dores  —  en 
boites   de   10    ..    ..-250    7.50    30.00 
en    boites    en    fer-  „„  „„ 

Wane  de   100    ..    ..-100    3.00    30.00 

Yildiz      Magnums    — 

Std."  del?  7-250    7.50    30.00 

SLcTlOO6"  .'""-loo    300    30.00 

Yildiz      Magnums    — 
bouts       unis   —   en 
boites    de    10    .  .     .  .-250    7.50    30.00 
Imperial      F 1  e  u  r  — 
bouts     dores  —  en 
boites    de    10    ..     ..-250    6.25    25.00 
en    boites    en    fer- 
blanc    de    50    . .     .  •-  50    1.25    25.00 
en    boites     en    fer- 

blanc   de -100    2.50    25.00 

Imperial      Fl  eur  — 
bouts      unis   —   en  „„  »„ 

boites   de   10    ..    ..-100    2.40    24.00 
Pall    Mall,    Originales 
—bouts    en   liege — 
en  boites  de   10    ..-250    6.00    24.00 
en  boites  de  20    ..—200    4.80    24.00 
en     boites     ouatdes 

de  50 -50    1.20    24.00 

en    boites     ouatees 

de  10o —100    2.40    24.00 

Pall    Mall,    Originales 
—  bouts  unis  —  en 
boites  plates  de  10—100    2.40    24.00 
en     boites     ouatees 

de   100 —100    2.40    24.00 

Pall  Mall,  format 
royal  —  bouts  en 
liege  —  en  boites 
ouatees  de  10  ..  ..-100  3.20  32.00 
en  boites  ouatees 
de    50  ..     ..—  50    1.60    32.00 

de   100 —100    3.20    32.00 

Egyptian  Deities.  No 
3  —  bouts  unis  — 
en     boites      plates 

de   10 .—100    2.40    24.00 

Egyption  Deities,  No 
3  —  bouts  en  liege 
—  en  boites  de  10—100  2.40  24.00 
Maspero,  No  22  — 
(ovales)  —  en  boi- 
tes  de   10 —250    4.75    19.00 

en    boites    en    fer- 
blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 
en    boites     en     fer- 
blanc  de  100    ..    ..—100    1.90    19.00 
No  31,  (ovales)  —  en 
boites    de  10    ..    ..—250    4.75    19.00 
en    boites     en     fer- 
blanc    de    50    ..    . .—  50      .95    19.00 
en    boites    en    fer- 
blanc  de  100    ..    ..—100    1.90    19.00 
Maspero,  No  39,  (ron- 
des)    —  en     boites 

de  10 —100    3.20    32.00 

en    boites     en     fer- 
blanc    de    50    . .     . .—  50    1.60    32.00 
en    boites     en    fer- 
blanc  de   100    ..    ..—100    3.20    32.00 
No  41,  (rondes)  —  en 
boites   de   10    ..    ..—100    4.00    40.00 
en    boites    en    fer- 
blanc    de    50     .  .     .  .—  50    2.00    40.00 
en    boites    en     fer- 
blanc  de  100    . .    .  .—100    4.00    40.00 
Three     Castles  —  en 
boites   en   fer-blanc 
etanches    de    50    . .—  50    1.20    24.00 
en    boites    en    fer- 
blanc    decorees    de 

■100    2.40    24.00 


Gold  Flake  —  en  boi- 
tes     en      fer-blanc 
Stanches    de    50    . .—  50    1.05    21.00 
en  paquets  de  10.  .—500 10.50    21.00 
en   boites  de   10    .  .—500 10.50    21.00 

Capstan,  (douces)  — 
en  boites  en  fer- 
blanc    etanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons  de   10.  .—500 10.50    21.00 
en    cartons    de     10 
avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Capstan  (moyennes) 
en  boites  en  fer- 
blanc    Stanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons  de   10.  .—500  10.50    21.00 
en    cartons    de    10 
avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Wild  Woodbine  —  en 

paquets     de     10    .  .—500    8.00    16.00 

Vafiadis      (Bulak)   — 

boites   de   10    . .    .  .—200    3.80    19.00 
boites    en    fer-blanc 

de    50 —  50      .95    19.00 

boites    en    fer-blanc 

de  100 —100    1.90    19.00 

Otto  de  Rose  —  en 
boites   de   10    . .    .  .—500 10.50    21.00 

Petits  Cigares  Colum- 
bia,   en    boites    de 

10 —100    2.00    20.00 

en  boites   de   10    .  .—200    4.00    20.00 
Prix     sujets     a     chanflements     sans 

avis. 

Toutes  commandes  sujettes  a  l'ac- 
ceptation  du  Bureau  de  Montreal  et 
aux  autres  prix  en  cours  au  jour  de 
I'envoi. 

PETITS   CIGARES 


Boites  Prix 

de       par 

boite 

New  Light  —  en  pa- 
quets   de    10    .  .    .  .—200  $2.55 

Sub     Rosa      Cigarros 
—en  boites  de  10..— 500    6.38 

Vice    Roy   —   en   boi- 
te   de    10    —500    6.38 

Le  Roy — en  boites  de 

10 —200    2.55 

Recruits  —  en  boites 

en  bois  de  50   . .    . .—  50    1.00 

Columbia  —  en     boi- 
tes de  10    —100    2.00 

en  boites  de  10    ..—200    4.00 

Bunty  —   en    paquets 

de  2 —100    2.00 

en  paquets  de  4   .  .—100    2.00 

Empire  —  en     boites 

de  10 —  50    1.20 

Royal  Club  —  en  pa- 
quets de  5 —100    2.40 

Florodora  —  en      pa- 
quets de  3 —100    2.50 


Prix 
par 
1,000 

$12.75 

12.75 

12.75 

12.75 

20.00 

20.00 
20.00 

20.00 
20.00 

24.00 

24.00 

25.00 


TABACS    A    FUMER    COUPES 


La  livre 

Seal  of  North  Carolina  — 

boites  en  fer-blanc,  V2  livre..   $1.65 
poches  1/7,  boites  de  5  livres     1.65 

Old  chum — 

boites  en  fer-blanc  Vz   livre..     1.50 
boites    en     fer-blanc     1    livre, 

cartons   de   3   livres 1 .  50 

paquets    1/12,   boites   de   5   li 

vres 

sacs  1/7,  boites  de  5  livres.. 

Puritan   Cut  Plug — 
boites  en  fer-blanc  %  livre  . .     1 .  50 

Meerschaum — 

paquets   1/12,  boites   de   5  li- 
vres         1.44 


Piccadilly  London  Smoking  Mixture- 
en  cartons  de  2  livres. 
paquets     1/9    livre,    en    feuil- 

lets  metalliques 2.15 

boites  en  fer-blanc  %   livre..     2.15 
Coronet    Smoking    Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  1/5  livres    2.15 
boites    en    fer-blanc    1/9   livre    2.15 
West  End   Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.    2.15 
boites    en    fer-blanc    %    livre, 
cartons  de  3  livres  . .-..   ..     1.50 
Bull    Durham — 
sacs  1/9,  cartons  de  5  livres    1.80 
sacs  1/15,  cartons  de  5  livres    1.80 
Unique — 

paquets   1/15,   boites   de   5  li- 
vres       1.20 

paquets  1  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1.20 

paquets  %  livre,  boites  de  5  li- 
vres      1.20 

Duke's   Mixture    (Granulated) — 

sacs  1/13,  cartons  de  5  livres    1.60 
Pure  Perique — 
boites  en  fer-blanc   %  livre..     2.60 
boites  en  fer-blanc   %  livre..     2.60 
Repeater — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.    1.44 
boites  en  fer-blanc  1/9,  boites 

de  2  livres 1.75 

boites    en    fer-blanc    %    livre, 

boites  de  2  livres 1.50 

Snap — 

paquets  1/13,  boites  de  2  liv.    1.05 
Old  Virginia — 
boites  en  fer-blanc  %  livre..    1.30 
paquets  1/15,  boites  de  5  liv.    1.20 
paquets   1    livre,    boites    de   5 

livres 1.20 

paquets   %   livre,  boites  de  5 

livres 1.20 

Social  Mixture — 
paquets  1/12,  boites  de  2  liv.    1.44 
boites  en  fer-blanc  %  livre  ..    1.50 
Red  Mixture — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.    1.44 
St-Leger    (Sliced)— 
boites  en  fer-blanc  1/8,  carton 

■"     I'-OTO 1.8R 

Calabash    Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre    2.15 
bnites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.    2.15 
1/9  livre  (empaquetS  en  feuil- 
les    melalliques)     2.15 


1.44 
1.65 


Liste  de  Prix  des  Tabacs  flaches 

-DE- 

La  Cie  de  Tabac  Montcalm, 

JOLIETTE,  P.  Q. 
15   mai    1919 

Ces  prix  sont  sujets  a  changements. 
suivant  la  hausse  ou  la  baisse  des  prix 
du  marchG. 
22ieme  Extra  en  paquets  de  1-14.  $1.]5 

en  y*  en  Yz  et  en  lb ]■« 

Quesnel  en  paquet  de  1-14  ....    I-OJ 

en  !4  en  Yz  et  en  lb )•» 

Rouge  et  Quesnel  en  pqt  de  1-14.    1.00 

en  J/4  en  Yz  et  en  lb 0-95 

Parfum    d'ltalle   en   pqt   de   1-14.    1.05 

en  Ya  en  Yz  et  en  lb 1-g 

Havane  doux  en   paquet  de  1-12.    Mo 

en   i/4  en   Yz  et  en   lb 0.80 

Rouge  en  paquet  de  1-12  ....    O-85 

en  Y*  en  Yz  et  en  lb 0.80 

Special  en  paquet  de  1-16,  Y*t  Vt 

et  en  lb 0.65 

Twists   (torquettes)   en  1-13  .    .    .     100 

Rolls  en  1-5  et  en  1-8 10° 

Tous  ces  tabacs  sont  vendus  strict*. 
ment  NET  a  30  Jours,  ou  5%  a  15  Jourt 
de  la  date  de  I'expeditlon.  F.  O.  B. 
Jollette  par  Express. 

Tout  paquet  ou  boite  dont  le  timbre 
du  gouvernement  sera  dfitenorfi.  en 
cas  de  retour  de  cette  marchandise,  1« 
coat  de  ce  timbre  sera  charge'  au  client 
car  il  sera  d'aucune  valeur  pour  nous. 
Demandez  nos  listes  de  prix  de  tabac 


lit! 
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Le  Marche  de  1' Alimentation 


t'NIercredi  soir,  le  3  septembre  1919. 

jln  sympathie  avec  le  declin  des 
aic  enregistres  la  semaine  derniere 
fM  r  les  pores  vivants  sur  le  marche 
in  Chicago  et  la  demande  plutot  II- 
nee  de  la  part  des  maisons  de  sa- 
a'on  pour  les  stocks  offerts  hier  et 
■ourd'hui,  a  cause  de  la  fete  et  le 
•'»  que  quelques-uns  des  abattoirs 
o«  ete  fermes,  un  ton  facile  a  pre- 
4j  sur  le  marche,  mais  il  n'y  a  pas 
elide  changement  reel  dans  les  prix. 
U.    offres    etaient    peu    considerables 

'des  ventes  de  lots  choisis  vurent 
f«es  de  $21.50  a  $22  les  100  lbs,  pe- 
*4l  en  descendant  des  chars,  avec 
ifj  reduction  de  $2  les  100  lbs  pour 
i«  lots  melanges,  $5  pour  et  $7  pour 
I*  deux  autres  varietes  de  pores,.  Le 
rM*che  pour  les  pores  abattus  a  ete 
stale  avec  des  ventes  de  stock  frais 
ti  d'abattoir  de  $31.50  a  $32  les  100 
t 

n'y  a  rien  de  remarquable  a  si- 
•  ler  sur  le  marche  des  viandes  cui- 
m  et  fumees.  Les  prix  de  toutea  les 
lilies  se  sont  maintenus  par  suite 
dine  demande  stable  continuelle 
Oi  r  des  stocks  de  la  part  de  la  cam- 
Ill  ne  et  de  la  ville.  Le  commerce  a 
ei  assez  bon,  au  point  de  vue  du 
wrchand  de  gros  avec  des  ventes  de 
jiibons  de  8  a  10  lbs  a  46c  la  lb.;  de 

a  15  lbs  a  44c  et  pesants  a  40c.  La 
)  nande  porte  surtout  sur  le  bacon 
■it  les  stocks  de  quelques  varietes 
Mt    peu    considerables    par    suite    du 

■  s    mouvement    continuel    pour    I'ex- 

■  tation.  Le  bacon  a  dejeuner  s'est 
tfidu  a  50c  la  lb.;  des  marques  spe- 
cies de  52c  a  56c  et  le  bacon   Wind 

■  desoss6  a  56c.  La  demande  pour 
liporc  en   barils  continue  d'etre   plu- 

tranquille  et  les  affaires  ne  sont 
i  considerables. 

e  commerce  a  ete  bon  pour  le 
ndoux  destine  a  la  consommation 
nestique,  et  comme  les  offres  n'ont 
:  ete  considerables,  les  prix  res- 
t  fermes)  avec  des  ventes  de  sain- 
ix  pur  canadien     de  40c  a  40' 2c   la 

en  morceaux  de  1   lb.  et  a  $7.60  le 

u  de  bois  de  20  lbs.  Le  saindoux 
npose  americain  s'est  vendu  $6.50 
;eau  de  bois  de  20  lbs  et  la  graisse 
letale   $6.30   le   seau   de    bois   de   20 

S    PORCS    ET    LEURS    PRODUITS 
MONTRENT  UN   DECLIN 


es  viandes  fraiches  ainsi  que  les 
cs!  continuent  a  baisser.  —  On  a 
egistre  au  cours  de  la  semaine,  un 
re  declin   sur  le   prix  des  pores  vi- 


vants  et   abattus.    II    est   probable   que 
cette   baisse   va  continuer. 
Nous  cotons: 

Pores   yivants 22.00 

Pores,  pr6par6s — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65.90    lbs 32.00 

Truies  (pesantes)    ....   25.00  25.50 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore 0.33  0.40 

Gigot    de    pore    (trimme)      ....  0.44 

Longes   (trimm6es) 0.43 

Loupes  <non  trimrn^es) 0.40 

Coteh,  Spare .  0.26 

Epaules  (trimmers)    .    .   .     0.30  0.32 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  HeiferB): 

Quartiers   derriere 0.26 

Quartiers  devant 0.15 

Longes 0.34 

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 

Hanches 0.22  0.25 

(Vaches)  — 

Quartiers  derriere  ....     0.20  0.22 

Quartiers    devant 0.12 

Longes 0.27 

C6tes 0.23 

Chucks 0.1? 

Hanches. 0.18 

Veaux   (suivant  quality    .     0.22  0.25 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),   la   lb 0.20  0.25 

Mouton 0.20 

LE  BACON  A  DEJEUNER  BAISSE 
Viandes  preparees.  —  Par  suite  du 
declin  des  prix  du  pore,  il  y  a  eu 
baisse  dans  plusieurs  lignes  de  vian- 
des preparees,  surtout  sur  les  jam- 
bons  fumes  qui  ont  baisse  de  1  a  3 
cents  la  livre.  Le  bacon  egalement  a 
baisse  de  2  cents,  et  les  dos  se  ven- 
dent  2  cents  moins  cher. 
Nous  cotons: 

Viandes  preparers — 

Jambons: 

Medium,  fum^s,  la  lb — 

(Poids)    12-14    lbr 0.46 

14-20 0.14 

20-25 0.40 

25  35 0.39 

Dos— 
Ordinaire 0.53     0.57 

Bacon — 
Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

qualite) 0.53     0.57 

Roule\  la  lb 0.38 

Viandes  salves  seches — 
Long    (clear)    bacon    .     .     0.34     0.341 

Pore  en  baril — 
Canadian    short    cut     (lb.) 

morceaux    30-40 65.50 

Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 70.50 

Dos,    morceaux   30-40    .     .   62.00  62.50 
Pore,  dos  gras  (clear)  brl     ....   70.50 

Pore,  lourd    (baril) 70.50 

Pore  engraissG  aux  feves 

(baril) 56.00 

LES   VIANDES   CUITES   SANS 
CHANGEMENT 
Viandes   cuites.   —    II    n'y   a    pas   de 
changements    a    signaler    sur    le    mar- 


che  des   viandes   cuites   durant   la    se- 
maine.   La   demande    est   assez   bonne, 
mais  il  n'y  a  pas  d'indication  de  chan- 
gement  dans    un    avenir    immediat. 
Nous   cotons: 

Tete  en  fromage 0.15 

Langue  de  boeuf  en  gel^e,  choix  0.70 

Langue  de  pore  en  gel6e   .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.   .    .    .  0.32 

Jambons,  rotis 0.65 

Ve*u  et  langue 0.25 

Jambons,  rotis 0.65 

Jambons.  cuits 0.65 

Epaules,  r6ties n  60 

Epaules,  bouillies 0.60 

Pates  de  pore   (douz.)    ....  0.85 

Boudin,  la  lb 0.12 

LE  SAINDOUX  BAISSE  DE  1c  LA 
LIVRE 

Sandoux.  —  A  la  suite  du  declin 
des  prix  du  pore,  le  saindoux  a  bais- 
se d'un  centin  la  livre  au  cours  de  la 
semaine.  Les  stocks  sont  stables  et 
la   demande   est    bonne   a   ce    prix. 

Nous   cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs.  la  lb 0.36* 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0.38" 

Seaux.    20   lbs.    la    lb 0.37 

Morceaux.    1    lb.   la    11) 0 

LA    GRAISSE     VEGETALE     BAISSE; 
D'AUTRES   DECLINS   POSSIBLES 
Graisse    vegetale.   —    En    sympathie 
avec   les   prix   du   saindoux,  toutes    les 
graisses      vegetales      ont      baisse      au 
cours   de    la    semaine,   ces    baisses   va- 
rient   de    '/2   a   34   de   cent   la    livre.    La 
tendance   porte   vers  des   prix   plus  fa- 
ciles  encore. 
Nous   cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb 0.30  A 

Tinettes,    50   lbs 0.31 

Seaux,  20  lbs.  la  lb 0.31; 

Morceaux  de  1  lb.  la  lb.  4     0.33     0.34 

LE    BEURRE    BAISSE;     IL    EST 
RENDU    A    52!/2c. 

Beurre.  —  Les  arrivages  de  beurre 
lundi,  ont  consiste  en  414  paquets, 
compares  a  420  pour  le  meme  jour 
de  la  semaine  derniere  et  1,505  pour 
la  date  correspondante  il  y  a  un  an. 
Les  exportations  ae  beurre  d'ici  la 
semaine  derniere  furent  nulles,  con- 
tre  6,402  paquets  pour  la  semaine  pre- 
cedente.  Un  ton  plus  facile  regne  au- 
jourd'hui  sur  le  marche,  et  les  prix  a 
la  vente  a  I'encan  furent  de  |4c  3-8c 
a  %c.  plus  bas  que  ceux  payes  ven- 
dredi dernier.  Tous  ces  prix  ont  ete 
refuses.  A  Cowansville,  350  paquets 
furent,  samedi,  mis  a  bord  des  chars 
et  tous  furent  vendus  a  53J/2c  la  lb. 
f.a.b.  .A  I'entrepot  frigorifique  de 
Gould,  400  paquets  furent  offerts  et 
se  vendirent  52(/2c.  la  lb.  f.a.b.  de  la 
campagne.  La  demande  sur  le  marche 
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ouvert  a  ete  tranquille  et  on  fait  rap- 
port de  ventes  importantes.  Le  com- 
merce a  ete  bon  au  point  de  vue  du 
marchand  de  gros  avec  des  ventes  du 
meilleur  cremerie  a  56c  la  lb,  en  pa- 
quets  solides  et  a  57c  en  morceaux 
de  1   lb. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cremerie  pasteurise  .    .    .  0.54.}  0.55 

Le  meilleur  cremerie    .    .  0.54A  0.54J 

Bon   cremerie 0.53J  0.53^ 

Le  meilleur  de  ferme  .  .   .  0.49  0.50 

LE   FROMAGE   RESTE   FERME; 

PAS  DE  CHANGEMENTS 

DE  PRIX 

Fromage.  —  Les  arrivages  de  fro- 
mage  lundi,  furent  de  9,649  boites, 
comparees  a  5,351  pour  le  meme  jour 
de  la  semaine  derniere,  et  10,758 
pour  la  date  correspondante  de  I'an 
dernier.  Les  exportations  de  froma- 
ge d'ici  furent  les  moins  considera- 
bles enregistrees,  ces  trois  derniers 
mois,  seulement  20,670  boites  etant 
expediees,  soit  une  diminution  de 
32,634  boites  comparees  avec  ('expe- 
dition de  la  semaine  precedente.  A 
I'entrepot  frigorifique  de  Gould,  les 
offres  se  sont  elevees  a  5,000  bottes 
pour  lesquelles  il  y  a  eu  une  deman- 
de  stable  de  la  part  des  exportateurs, 
et  toutes  se  sont  vendues  sur  la  base 
de  25c  la  lb.  pour  le  No  1  livre  aux 
magasins   ici. 

Le  Comite  de  I'Exportation  du  Fro- 
mage Canadien  paiera  les  prix  sui- 
vants  pour  tout  le  fromage  livre  a 
I'entrepot   a    Montreal: 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24J 

No.  3,  la  lb 0.24 

LA     MARGARINE     FERME;     ELLE 
PEUT    MONTER 

Margarine.  —  Le  ton  de  la  marga- 
rine est  plus  ferme,  et  la  demande 
s'ameliore  par  suite  du  refroidisse- 
ment  de  la  temperature.  II  est  tres 
probable  qu'une  hausse  va  se  pro- 
duire  dans   un   avenir  tres   rapproche. 

Margarine: 
En     moules,     suivant     la 

quality,    la  lb 0.37     0.39 

En   tinettes       suivant    la 

quality   la   lb 0.34     0.36 

LA  DEMANDE  POUR  LES  OEUFS 
EST  BONNE  ET  LES  PRIX 
SONT  FERMES 
Oeufs.  —  La  condition  du  marche 
local  aujourd'hui  pour  les  oeufs  n'in- 
dique  pas  de  changement,  le  ton  res- 
tant  ferme  et  les  prix  sont  maintenus. 
Par  suite  de  la  fete  de  lundi,  la  de- 
mande pour  les  meilleures  varietes  a 
ete  plus  forte  que  d'habitude  chez  les 
epiciers  et  les  autres  marchands.  Le 
marche  a  ete  plus  actif  avec  un  gros 
chiffre  d'affaires  au  point  de  vue  du 
marchand  de  gros,  mais  les  commer- 
cants  declarent  qu'il  n'y  a  pas  d'ame- 
lioration  dans  le  mouvement  du  stock 
des  oeufs  qui  ne  sont  pas  strictement 


frais.  Le  commerce  pour  ces  varietes 
est  tranquille.  Les  arrivages,  lundi 
ont  consiste  en  2,396  caisses,  compa- 
rees a  1,572  pour  le  meme  jour  de  la 
semaine  derniere,  et  1,634  pour  la 
date  correspondante    il   y   a   un   an. 

Voici  les  prix  du  gros  que  nous  co- 
tons: 

Oeufs   strictement  frais 0.64 

De   choix 0.60 

No   1 0.53 

No   2 0.50 

LES  PRIX  DES  VOLAILLES  SANS 
CHANGEMENT 

Volailles.  —  Pas  de  changements  a 
signaler  sur  le  marche  des  volailles. 
Les  arrivages  d'oiseaux  vivants  con- 
tinuent  d'etre  assez  considerables.  La 
demande  reste  stable  et  des  ventes  de 
dindes  ont  ete  faites,  de  32c  a  34c  la 
lb.;  poules,  de  25c  a  28c;  broilers,  de 
34c  a  48c;  roosters,  de  20c  a  22c  et 
canards,  de  26c  a  28c.  Le  commerce 
des  volailles  tuees  est  tres  actif.  II  y 
a  une  bonne  demande  pour  les  stocks 
destines  a  la  consommation  imme- 
diate. En  somme  le  mouvement  est 
au-dessus  de  la  moyenne  pour  cette 
saison   de   I'annee. 

Voici  les  prix  du  gros  que  nous  co- 
tons: 

Dindes    d'entrepot    frigori- 
fique    0.50  0.53 

Volailles    d'entrepot    frigo- 
rifique     0.44  0.45 

Poulets   frais   tues   .    .    .     0.40  0.44 

Cannetons  frais  tu6s    .    .     0.46  0.48 

Cannetons  ordinaires    .    .     0.40  0.41 

Oies  frais  tu<§es    ....     0.28  0.30 

LA  DEMANDE  POUR  LES  PATATES 
EST  BONNE 
Patates.  —  La  demande  pour  les 
patates  est  bonne  chez  les  marchands 
de  gros  et  comme  les  stocks  sont  suf- 
fisants  pour  repondre  a  tous  les  be- 
soins,  un  commerce  tres  actif  a  ete 
fait.  Le  ton  du  marche  a  ete  a  peu 
pres  stable  avec  des  ventes  de  stocks 
locaux  de  $2.50  a  $2.60  le  sac  de  90 
lbs  ex-magasin. 

LE    MAQUEREAU    MEILLEUR    MAR- 
CHE;   LES  AUTRES  PRIX  SANS 

CHANGEMENT 
Poisson.  —  Le  maquereau  est  cote 
sur  le  marche  local  a  16c  la  lb.  soit 
une  baisse  de  2c  la  lb.  sur  le  prix  de 
la  semaine  derniere.  Les  autres  prix 
restent  a  peu  pres  les  memes.  Le  com- 
merce   est   satisfaisant. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dor6 0.22 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr6par6es) 0.15 

Gasp^reaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12  0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

F16tan,  Est 0.23  0.24 

FIStan,  Ouest 0.23  0.24 

Morue,  tranchee    ....     0.10  0.12 

Morue  pour  le  march6    .     0.07  0.08 

Carrelets 0.07  0.09 

Crevettes 0.40 


Homards   vivants 0.45 

Petit    brochet    (pike),    la   lb.     .  0.13 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.28  0.30 

Saumon  de  Gaspe  ....     0.35  0.40 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau    . 0.18 

Poisson  blanc    .....     0.17  0.18 

Truite  de  ruisseaux  .    .    .     0.35  0.40 

L'EPICERIE 

II  y  a  plusieurs  changements  de 
prix  a  enregistrer  cette  semaine  sur 
le  marche  de  I'epicerie.  Les  Canada 
Sugar  Refinerie's  ont  monte  leur  prix 
de  45c  le  quintal.  Le  prix  des  pores 
vivants  a  baisse  egalement.  Les  jam- 
bons  fumes,  le  bacon  et  le  saindoux 
se  vendent  meilleur  marche.  Le  foin 
a  baisse  de  $2  la  tonne.  Quelques  va- 
rietes de  fruits  ont  baisse  aussi.  Les 
articles  generaux  d'epicerie  sont  I'ob- 
jet  de  la  meme  activite.  Les  mar- 
chands de  gros  declarent  que  les  af- 
faires sont  bonnes  et  que  les  prix  res- 
tent  eleves.  Certaines  lignes  de  mar- 
chandises  importees  commencent  a 
arriver  a  Montreal.  La  tendance  sem- 
ble  indiquer  un  commerce  actif  avec 
des  prix  soutenus. 

UNE     AUTRE     RAFFINERIE     HAUS- 
SE   LE    PRIX    DE   SON    SUCRE 

Sucre.  —  La  Canada  Sugar  Refine- 
ry, qui  n'avait  hausse  son  prix  avec 
les  autres  raffineries  il  y  a  deux  se- 
maines,  vient  a  son  tour  de  fixer  son 
prix  a  $10.40.  Le  marche  du  sucre 
reste  tres  ferme  et  les  raffineries  ont 
de  la  difficulte  a  faire  face  aux  de 
mandes. 

.  Le  sucre  Demerara  est  actuellemer 
offert  sur  le  ..marche.  Les  cristai 
brillants  Se   vendant   10c   la   livre.. 

Nous  cotons: 

Les  100  llvr 
Atlantic,  extra  granule'   ....  10.1 

Acadia,  extra  granule^ 10.5 

St.  Lawrence,  extra  granule  .   .  10/ 
Canada,  extra  granule^    ....   10.40 
Dominion  cristai  granule  ....  10.50 

Glace\  barils 10.70 

Glace,   (boites  de  25  liv.)    11.10 

Glace,,   (boites    50  livres)    10.90 

Glac6,  1  livre 12.20 

Jaurie  No  1 10.10 

Jaune  No  2  or    .    .    .    .    .    .    .     10.0 

Jaune  No  3 9-S 

En  poudre,  barils 10.< 

En  poudre  50s 10.1 

En  poudre  25s .Hi 

Cubes  et  d6s.  100  lbs 11.1(1 

Cubes,  boites  de  50  lbs.    .    .    .    L1-2H 
Cubes,  boites  25  livres   ....   11.81 

Cubes,  paq.   2  lbs. H-50 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .   .  10.5S 

"       100  lbs 10.1 

"       boites  50  lbs  .   .  .  10.' 
"      boites  25  lbs  .   .  .  10.9 

"  "      cartons  5  lbs  .  .  .  11.7 

"  "      cartons  2  lbs  .  .  .  12.' 

Crystal   Diamond,   barils    .    .    .    Hi 

"       boites    100    lbs.  11.: 

boites      50    lbs.  11.30 

"       boites      25    lbs.  11.50 

Demerara,  pale,  la  lb.    .    .    .    .     0.10 

NOUVEAUX    PRIX    POUR    DIVEF 

SES.  LIGNES 

Articles    divers.    —    Une    consigna 
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tion  d'huile  d'olive  importee  vient 
d'arriver.  La  marque  Barton  et  Gues- 
teris  se  vendant,  $19.25  la  pinte;  $21 
la  caisse.  L'huile  de  ricin  importee 
est  cote  actuellement  a  $3.25  le  gal- 
lon. On  attend  cette  semaine,  une 
consignation  d'eau  de  Vnchy  a  $13.25 
la  caisse  de  50  bouteilles.  Le  cafe  de 
la  marque  George  Washington  a  mon- 
te  et  il  est  actuellement  cote:  dimen- 
sion ordinaire,  la  douzaine,  $4.50; 
moyenne  dimension,  $8.75;  dimension 
pour  famille,  $13.  De  nouveaux  prix 
sbnt  annonces  pour  les  produits  Cross 
and  Blackwell:  marinades  melangees, 
sures,  |/2  chopines,  la  douzaine,  $4.80; 
chopines,  $8;  vinaigre  de  malt,  pin- 
tes  rep.,  $4.10;  marmalade  aux  oran- 
ges, boites  de  7  lbs,  la  douzaine.  $20; 
pots  de  verre  de  1  lb.,  $4. 
LES  CONSERVES  DE  FRUITS  EN 
BONNE    DEMANDE 

Conserves  de  fruits.  —  II  y  a  un 
affermissement  marque  sur  le  marche 
pour  toutes  les  conserves  de  fruits 
et  de  legumes,  bien  qu'aucun  change- 
ment  de  prix  ne  soit  enregistre.  Le 
poisson  en  conserve  est  en  petite  de- 
mande. 
CONSERVES  DE  FRUITS 

Nous    cotons: 

^Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40     1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80     1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.40 

Groseilles,  nolres,  2s.  doz.  .   .    .     4.65 

gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 

noyau,    sirop    epais,    la 

douz 4.40     4.50 

Cerises     blanches,      sans 

noyau 4.40     4.50 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,   2s.    (seaux)   2.77J     2.80 

PSches,  20  onces,  doz 

Peaches,  No  2 2.80     3.00 

Peches,  2% 3.75     4.00 

Poires,   2s 2.50     2.90 

Poires,  2M>s 3.25 

2s.  (sirop  clair) ....     1.90 
Annanas  (gratte  et  tranche)  2s.     3.60 

Annanas  2%s 4.50 

Prunes,  Lombardie  ....   2.00     2.20 
Reines-Claudes,        ver- 

tes,  2s 2.45 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)    2s 4.65 

Framboises,   2s 4.65 

Framboises,  2^s 

Fraises,  2s 4.65 

LEGUMES 
Asperges   (ameYicaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 

Asperges  importers,  2%s..   4.85 
Feves,  Golden  Wax    .    .    .  1.95 

Feves,   Refugee 

B16-d'Inde    (2s) 2.10 

Betteraves,  2  liv. 


Carottes  (tranches),  2s. 
Ble-d'Inde   (en  6pis)   gal. 

Epinards,   3s 

Epinards  Californie,  2s  . 
Tomates,  Is 

Tomates*  2s 

Tomates,  2%s 

Tomates,   3s 

Tomates,  gallons  .... 
Citrouille,  2V2s.  (douz.) 
Citrouille,  gallon   (douz.) 


1.45 
7.25 

3'l5 
0.95 


6.00 


5.75 

5.25 

2.00 

1.75 

2.35 

0.95 

1.75 

7.50 

2.85 

3.50 

1.00 

1.50 

2.10 

2.15 

7.02* 

1.10 

3.25 


Pois,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June    ....     1.92J  1.97* 

Pois,  tres   fins,  20  oz 3.00 

Pois,  2s.,  20  oz 1.57J 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr^es,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.15 

Chums  ,  boites    de  %  lb., 

plates 1.121 

Boites    hautes    de    1    lb. 

caisses    de  4  dz,  la  dz.     4.50  4.80 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes   .    .    .     2.60  2.75 

Pale,  %  lb.,  douz 1.37£ 

Pale,  1  lb.,  douz 2.371 

Pinks,  %  lb.,  douz 1.621 

Cohoes,   1  lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,    1   lb.,   plates 2.25 

Cohoes,  Ms  lb.,  plates 1.75 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00  4.60 

Red  Springs,  %  lb 2.45 

White  Springs   (Is) 2.30 

Saumon     Gasp6,     marque 

Niob6  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.50 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     1.90  2.00 
Steak    de    baleine,   1   lb., 

plates 1.90 

Harengs,     kippers,     douz. 

(caissse    de   4    douz.) 2.25 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates)  douz 2.25  2.50 

Haddies    (lunch),  %  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25  2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25  6.75 

Sardines  norvegiennes,  la 

caisse  de  100   (%s.) 25.00 

Sardines   canadiennes  (sui- 

vant     la     quality),     la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises 32.00 

Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 1.90 

LES  FRUITS  SECS  TRANQUILLES; 

LES  PRIX  SANS  CHANGEMENT 

Fruits   sees.  —    II    y   a    une   tranquil- 
lite    marquee   dans   le   mouvement  des 

fruits   sees.    L'achat   est    leger  meme 

pour   cette    epoque    de    I'annee.  II    n'y 

a   pas  de  changements  dans   les  prix. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix '. 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy 0.30 

Pommes  (£vaporees) 0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16  0.18 

Poires 0.25 

Pelures  (anciennes) — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18  0.20 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 


Sans    pepins    de    Cal.    en 
cartons,   16   onces    .    .    .  0.17     0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,   loose,    3    couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

EpepinS  de  choix,  12  onces   —  0.12 
Epepin6  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepin6  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins  (fancy) 0.17 

Valence,   choisi 0.111 

Valence,   4  couronnes,  par 

couches 0.111 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.271.  0.28 

Corinthe    (grec)    en   vrac 0.18 

12  onces 0.16J 

Boites  de  50  lbs,  loose   .    .   0.20  0.23 
Paquets  de  15  onces   .    .    .   0.20J  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe   de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,   paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(3610s.) 6.25 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.25 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Pruneaux — 
Californie  (boites  de  25  lbs) : 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s   (boite  de  25  lbs)    ....  0.22 

80-90s 0.19 

90-100s 0.15  0.17 

100-120s 0.14 

LES     RIZ     SONT     FERMES;  LA 
DEMANDE   STABLE 

Riz.  —  II  y  a  une  tres  bonne  de- 
mande  pour  le  riz  et  les  prix  sont 
fermement   maintenus. 

Nous   cotons: 

Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 17.00 

Honduras 18.00 

Siam  No  2 13.00 

Siam  (fancy) 12.00 

Rangoon  "B" 13.00 

Rangoon  "CC" 12.75 

Pakling 13.00 

Mandarin 13.75 

Tapioca,    la   lb.    (seed)    .    .    0.15     0.16 

Tapioca  (flake)    ....     0.121  0.13 

Tapioca  (pearl) 0.i5  0.16 
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LES    EPICES    STABLES;     LES 

AFFAIRES    ACTIVES 

Epices.   —    Le    mouvement    est    tres 

bon   pour  toutes  les  epices  et  les  prix 

restent  fermes.    Aucun   changement  a 

signaler  au   cours   de    la   semaine. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.32  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.55  0.65 

Creme   de   tartre    (franchi- 
se,  pure) ' .    .    0.85  0.95 

Amencaine  (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Gingembre 0.28  0.38 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

maique) 0.30 

Macis 0.80  1.00 

Epices  m<§langees    ....   0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....   0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.60  0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....   0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux  ou  en  poudre)  1.00  1.10 
Graine    de    cardemome,    la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi   (carraway)   noil,  no- 
minal    0.75  0.80 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine    de   celeri,    en   vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix    de    coco     filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  0.28 

Piments  ,entiers 0.20  0.22 

L'ORANGE    PEKOE    MONTE  DE 

3  CENTS 
The.  —  II  y  a  actuellement  un  ton 
tres  ferme  pour  tous  les  thes.  L'oran- 
ge  Pekoe  a  monte  de  3c  la  livre,  au 
cours  de  la  semaine  et  il  est  tout 
probable  que  d'autres  avances  seront 
faites. 

Nous  cotons: 

Pekoe,  Souchongs,  la  lb.  .  0.45  0.47 

Pekoes,  la  lb 0.49  0.52 

Orange  Pekoes 0.53  0.55 

Th6s  Japon — 

Choix 0.65  0.75 

Early  Picking 0.55  0.70 

Javas — 

Pekeos 0.39  0.41 

Orange  Pekeos 0.44  0.47 

Orange  Pekoes  brise"   .    .    .   0.40  0.43 

Les  qualit^s  inf^rieures  de  th6s  bri- 
s6s  peuvent  etre  obtenues  des  mar- 
chands  de  gros  sur  demande  a  des 
prix  raisonnables. 

LES     PRIX     DU     CAFE     RESTENT 
SANS    CHANGEMENT 

Cafe.  —  Aucun  changement  de  prix 
sur  le  cafe  au  cours  de  la  semaine, 
mais  le  ton  du  marche  reste  tres  fer- 
me. 

Nous  cotons: 

Bogotas,  la  lb 0.43     0.45 

Jamaica,  la  lb 0.38     0.41 

Maracaibo,  la  lb 0.38     0.42 

Mocha  (types) 0.40     0.45 

Mexicain,  la  lb 0.40     0.44 

Rio,  la  lb 0.36     0.38i 

Santos,  Bourdon,  la  lb.   .    .   0.43     0.45 
Santos,  la  lb 0.40     0.42 


Cacao: 

En  boites  de  1  lb.,  la  douzaine  5.25 

En  boites  de  %  lb.,  la  douzaine  2.75 

En  boites  de  %  lb.,  la  douzaine  1.45 

Dimension  10s,  la  douzaine   .    .  1.10 

LE     MARCHE     DES     NOIX     EST 
FERME 

Noix.  —  Aucun  changement  de  prix 
n'a  ete  enregistre  au  cours  de  la  se- 
maine, mais  on  dit  que  le  marche  est 
tres  ferme. 

Nous   cotons: 

Amandes,  la  lb 0.28 

Amandes   (6cal6es)    ....  0.57  0.60 

Amandes   (Jordan) 0.70 

Noix  du  Br<§sil  (nouvelles)   0.29  0.33 

Noix  du  Br6sil   (med.)    .    .    0.15  0.17 

Avelines    (Sicile),  la  lb.    ,    0.29  031 

Avelines    Barcelone    .    .    .   0.26A  0.30 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Peanuts    (rSties)    — 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32  0.35 

Jumbo 0.20  0.23 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salees  espagnoles,  la  lb.     0.25  0.26 

Ecal(5es    No    1,   Espagnoles  0.20  0.21 

Ecal<§es  No  1 0.16^  0.18 

EcalSes  No  2 0.14 

Peanuts   (salees)  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassees,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,      Nouvelle-Orl^ans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix  (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles     de     Na- 
ples)     0.23  0.25 

Noix   (<5calees) 0.90 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30  0.33 

AUCUN     CHANGEMENT     DANS     LE 
PRIX    DES    CEREALES 

Cereales.  —  En  depit  de  I'avance 
sur  plusieurs  grains,  le  prix  des  ce- 
reales reste  sans  changement,  bien 
que  le  ton  du  marche  sa  soit  amelio- 
re. 

Nous  cotons: 

Farine  pr6par6e — 

Paquets  de  3  lbs,  douz 2.90 

Paquets  de  5  lbs,  douz 5.70 

Farine  de  mais,  Gold  Dust   ....  6.00 

Orge,     perld 5.75  6.00 

Orge,  monde,  98  lbs   .    .    .   5.00  5.25  . 

Orge    (roti) 7.50 

Farine    de    sarrasin,    98    lbs  5.50     6.00 

Farine  de  mais,  blanche    6.00 

Farine  de  riz 8.75  9.00 

Hominy  Grits,  98  lbs   .    .    .    5.75  6.00 

Hominy,  perle,   98  lbs.    .    .    6.50  7.25 

Farine  Graham 5.75  5.90 

Farine       d'avoine        (Stan- 
dard-granule  et   fine)    .    6.00  6.30 
Farine    d'avoine    (paquets)    ....  4  60 
Pois     canadiens,     pour     la 

soupe 4.00  5.50 

Pois  cassis   (98  lbs)    .    .    .   6.00  6.50 
Avoine  roulSe,   sacs   de  90 

lbs 5.25  5.50 

Avoine    roul^e,     (empaque- 

tage   de   famille),   la  cse   ....  5.60 
Avoine    roul£e    (petite    di- 
mension), la   caisse 2.00 

Oat   Flakes    (caisse   de    20 

paquets) 5.30 


Ble    route     (baril    de    100 

lbs) 7.10  8.00 

Ble"   souffl<§,   c/s 4.25 

Riz  souffle 5.25 

Nourriture  de  ble\  18,  iy2s 3.25 

Farine    de    tapioca,    la    lb.  0.15  0.16 

ON   DIT  QUE   LE  SUCRE   D'ERABLE 
EST    RARE 

Produits  de  I'erable.  —  On  rappor- 
te  que  le  sucre  d'erable  est  tres  rare 
et  qu'il  y  a  une  demande  tres  vive 
pour  tous  les  stocks  offerts.  Le  ton 
est  ferme  pour  tous  les  produits  de 
I'erable  et  les  prix  semblent  plus  fer- 
mes. 

Nous  cotons: 
Sirop  durable — 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites  10  livres,  6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,  12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boites  2%  livres,  24  a  la  cais- 
se, la  caisse 21.30 

Sucre    durable    (nominal)    0.27     0.32 
Miel  clover:  — 

Comb   (fancy) 0.30 

Comb    (No  1) 0.28 

En  boites,  60  livres 0.26 

En  seaux,   30  livi-es 0.27 

En  seaux,   10  livres 0.28 

En   seaux,     5  livres 0.28 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18     0.20 

LA  MELASSE  ET  LES  SIROPS 
SANS  CHANGEMENT  DE  PRIX 
Melasse  et  sirops.  —  Aucun  chan- 
gement dans  les  cotations  du  sirop 
et  de  la  melasse.  La  demande  est 
bonne   pour  ces  deux  oommodites. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bte-d'Inde: — 
Barils,    environ    700    livres    .     .     0.08  J 

%  baril 0.08J 

Kegs 0.08J 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites    de   10   livres,   caisse    Yz 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites    de    20   livres,   caisse    J/2 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .     2.60 

3  galls.,  seau  38%   liv.,  chaque     3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  y2  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  lA  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne   (crystal  Diamond): 
Boites    2   livres,    2   douz.,    a   la 

caisse 7.50 

V2  barils,  les  100  livres   ....  10.25 

Barils,  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres   (caisse).     4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
Tile  de  Montreal- 
Puncheons 0.98     1.03 

Barils 1.01     1.06 

%  barils 1.03     1.08 

Molasses  .Antigoa — 

Puncheons 0.95 

Barils 0.98 

y2  barils 1.00 
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LES  PRIX  DES  FEVES  FERME3; 
LES  STOCKS  MODERES 

Feves.  —  Le  ton  du  marche  des 
feves  est  tres  ferme  actuellement. 
Les  stocks  sont  comparativement  le- 
gers,  et  il  y  a  une  demande  croissan- 
te  qui  pourrait  amener  une  autre 
avance   de    prix. 

Nous  cotons: 

Feves   canadiennes,    tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.40  5.70 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau  ' 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  r^colte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

LA  FARINE  SANS  CHANGEM  ENT; 
LES  STOCKS  LEGERS 
Farine.  —  Les  stocks  de  farine  sont 
encore  tres  limites  et  la  demande  est 
tres  bonne.  II  n'y  a  pas  de  change- 
ment  a  enregistrer  dans  les  prix  pour 
la  semaine. 

Nous  cotons: 
Chars      straight      ou      mixtes, 
50, (100  lbs,  sur  la  voie,  le  ba- 
ril,  en   (   2)sacs  de  juste,  98 
lbs 11.00 


La  lb.  en   (2)  sacs  de  coton,  98 
lbs 11.15 

Petits  lots,  le  baril   (2)  sacs  de 
jute,  98  lbs 11.30 

Farine     de      ble     d'hiver 

(baril) 11.00  11.50 

Farine    de  ble'  d'hiver  (ba- 
ril)     11.00  11.50 

LES  NOURRITURES  MONTRENT 
UNE  GRANDE  AVANCE 

Nourritures.  —  II  y  a  une  avance 
marquee  sur  le  prix  des  nourritures 
par  suite  de  la  rarete  croissante  des 
stocks  et  de  la  concurrence  vive  pour 
I'achat  de  tous  les  stocks  disponibles. 

Nous  cotons: 

Nourritures— 

Shorts: 
Chars  meMang^s 55. 00 

Son: 

('liars  m£lang£s 45.00 

Avoine   moulue    ....   60. li 

e    (chop) 80.00     70.00 

Midlings  speclales 56.00 

Farine  6  nourriture  (sac 

98  lbs) 3.50     ::  75 

Nourriture  de  gluten 

(22%  de  proteKne) : 

F.  O.   15.   Cardinal 56.50 

F.    ().    B.    Fort    William    .     .     .      55.00 

LES       POMMES       DUCHESSE       EN 
PANIERS    MOINS    CHERES 
Fruits.    —    Un     bon    approvisionne- 
ment      de    pommes    d'automne      com- 


mence a  arriver  sur  le  marche.  La 
Duchesse  semble  etre  la  plus  abon- 
dante.  Comme  resultat  le  prix  a  quel- 
que  peu  baisse  pour  cette  variete.  Les 
peches  de  la  Californie  sont  aussi 
plus  faciles;  a  part  cela  il  n'y  a  pas 
de  changement  a  signaler  sur  ce 
marche. 

Nous  cotons: 

Pommes — 

Paniers 2.75 

Barils.   No  1 6.50  7.00 

Duchesse,  No  2 5.50  6.00 

Fraiches    jaunes     transpa- 

rentee 4.50  5.00 

Abricots,  boite 3.25 

Bananes   (sulvant  quality) 

regime 5.00  6.00 

Bluets,  pinte 0.30 

(11    paniers 3  75 

Canteloupes,   douz 2.75 

Panipleniousses    (de    choix 

Porto  Rico) 4.50  5.50 

Raisin   (panier  de  30  lbs)      ....  4.00 

Citrons    (Messiue)    .     .     .     6.00  7.00 

Melons    (Montreal),    doz.  20.00  25.00 

U"lons  d'eau.  chacun 0.75 

Poires,       Californie,       (No 

110) 4.75     : 

Pfiches,  Californie  (boite)      ....  1.75 

Prunes,   boite 2.75  3.00 

Oranges    Cal.    Valances..     6.50  7.00 

150 4.50 

176 5.00 

200-216 5.00 

de    sang 4.50 


Table  Alphabetique   des    Annonces 


Abbey  Salt  Co.  .  .  .  41 
American  Pad  ....  58 
Anchor  Cap  &  Closure  13 
Assurance  Mt-Royal  .  64 

Banque1  d'Epargne  .  62 
Banque  d'Hochelaga.  62 
Banque  Molsons  .  .  62 
Banque  National  e  .  .  62 
Banque  Provinciale  .  62 
Beach  Foundry  ...   57 

Black  Watch 35 

British  Colonial  Fire 

Ins 64 

Brandram  -  Henderson 
Couverture 

Brodeur,  A 20 

Brodie  &  Harvie  ...  20 

Canada  Life  Assurance 
Co 64 

Canada  Foundries  .    .  60 

Canada  Starch, 

Couverture 

Canadian  Polishes 

Ltd 22 

Canadian  Poster   .    .66 

Canadian  Salt  ....  21 

Canadian  Milk  Pro- 
ducts   21 

Cie  d'Assurance  Mutuel- 
le  du  Commerce  .    .  64 

Cie  de  Tabac  Mont- 
calm   41 


Charbonneau,  Ltee     12 
Church  &  Dwight  .   .  22 

Clark,  Win L2 

Cluett,  Peabody  &  Co.  34 

Connors  Bros 1  I 

Copenhagen 39 

Cote  et  Lapointe  .   .    .20 
Couillard,  Auguste    .    64 

Dominion  Canners  Co., 

Ltd 3 

Dominion   Salt    .    .    .    1!' 
Duffy,  J.  J.,  &  Co.  .    .  22 

Ecole  Commerciale 
Lalime  .    .  Couverture 

Eddy  Co 20 

Egg-0  Baking  .    .    .    15 

Fontaine.  Henri  .    .    .   20 
Ford  Motor  Co.   .    .    .  55 


Gagnon,  P.  A 64 

Garand.  r        oux  & 

Cie 64 

Gendron  Mfg.  Co.   .  61 

Georgia  Turpentine 

Co 61 

Gonthier  et  Midgley  .  64 

Heinz  ..........  19 


Imperial  Tobacco  .  .  25 
Jonas  &  Cie,  H 5 

Kellogg  W.  K.  Cereal 

Co. 10 

King  Paper  Box  ...   14 

La  Prevoyance   .    .    .64 

Lea  &  Perrin 17 

Leslie  &  Co.,  A.-C.  .  .  61 
Liverpool-Manitoba    .    64 

Mathieu  (Cie  J.-L.)    .  22 

McArthur,  A 61 

Montreal  Nut  & 

Brockerage  ....  17 

Maxwells  Ltd 60 

Montbriand,  L.-R.  .  .  64 
Montreal  Biscuits  Co.  16 
Morrow  Screw  &  Nut 

Co 61 

National  Cash  Regis- 
ter   8 

National  Breweries, 
Ltd 16  et  19 

Nova  Scotia  Steel  Co.  60 


Ottawa  Paint  Works, 

Couverture 
Oval  Dish  Wood   ...   6 

Paquet  et  Bonnier  .  .  64 
Parker  Broom  Co.  .  .  18 
Pastene  P.  &  Co.,  Ltd.  24 
Poulin  &  Cie  ....   20 

Quaker  Oats 7 

Ramsay  Paints  ....  58 
Roy,  Henri 20 

St.  Croix  Soap  Mfg 

Co 16 

St.  Wiliam  Fruit  Pre- 
servers   4 

Seagram,  Jos 18 

Sherbrooke  Cigar  Co.  40 

Sheriff 20 

Simonds  Canada  Saw  59 

Smalls 21 

Stairway  &  Hutchins  18 
Stauntons,  Ltd.  ...  60 
Steel  Co.  of  Canada  59 
Still,  J.  H,  Mfg.  Co.  .  58 
Sun  Life  of  Canada  .  64 

Trudel  et  Guillet   .    .    20 
Thompson  B.  &  S. 
H 50 


Old  City  Mfg.  Co.   .    .   9    Wagstaffe  Ltd 11 

Oneida  Community  Western  Ass.  Co.   .    .   64 

Ltd 48    Williams  Co.,  J.-H.   .    60 
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MODELES  COMMUNITY 


COMMUNITY 
PLATE 


RELIANCE 
PLATE 


II  serait  avantageux  pour  vous  de  vendre  I'ARGENTERIE 
COMMUNITY  PLATE.  Elle  est  faite  avec  le  plus  epais  placage 
et  le  dos  de  chaque  cuiller  et  de  chaque  fourchette  —  le  dos  est 
la  surface  la  plus  exposee  a  I'usure  —  est  protegee  par  notre 
celebre  double  couche  superposee  et  visible  d'argent  pur,  qui 
donne  a  I'article  la  double  epaisseur  de  I'argenterie  ordinaire. 
Elle  est  vendue  sur  une  base  de  revente  qui  vous  assure  un  joli 
profit  et  en  meme  temps  vous  protege  contre  les  gens  sans 
scrupules  qui  "coupent"  les  prix.  Aux  points  de  vue  du  modele, 
de  la  qualite  durable  et  de  I'approbation  du  public,  il  n'y  a  pas 
d'argenterie  sur  le  marche  aujourd'hui  qui  merite  autant  d'etre 
poussee  de  I'avant  que   la   COMMUNITY   PLATE. 


L'Argenterie  RELIANCE  PLATE  Oneida  Community  est  une 
ligne  recommandable  pour  les  gens  qui  tiennent  a  avoir  de 
Targenterie,  mais  qui  ne  peuvent  acheter  la  COMMUNITY 
PLATE.  Cette  argenterie  est  avec  double  couche  de  placage, 
renforce  aux  endroits  les  plus  exposes  a  I'usure  par  une  double 
couche  visible  d'argent  pur. 

L'Argenterie  PAR  PLATE  Oneida  Community,  protegee  oil 
porte  I'usure,  est  scientifiquement  modelee  pour  donner  le  plus 
long  service  possible  oour  le  montant  debourse.  Bien  quo  son 
prix  soit  modere,  la  qualite  est  excellente,  de  sorte  que  c'est  une 
ligne  payante  pour  n'importe  quel  marchand. 


ONEIDA    COMMUNITY,    LTD. 

NIAGARA.  FALLS,  ONT. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


LA    QUINCAILLERIE 

Mercredi,   le   3  septembre    1919. 

Plusieurs  changements  ont  ete  faits 
au  cours  de  la  semaine  sur  le  mar- 
che  de  la  quincaillerie  et  Ton  a  re- 
marque  un  bon  courant  continuel  de 
commandes.  Tous  les  manufacturiers 
et  les  marchands  de  gros  sont  opti- 
mistes  sur  les  conditions  du  commer- 
ce de  I'automne,  et  rien  n'indique 
qu'il  va  se  produire  des  declins.  L'ar- 
^ent  semble  libre  et  facile,  et  les 
ventes  au  comptant  nombreuses  dans 
le  commerce  avec  les  escomptes  ar- 
rivant  bien  et  dont  on  ne  manque 
pas  de  profiter  partout. 

La  plupart  des  hausses  ont  ete  de 
cinq  a  quinze  pour  cent,  sans  autre 
caracteristique  qu'un  changement  sur 
les  outils  pour  la  recolte,  qui  se  ven- 
dent  plus  chers  qu'en   1920. 

LES      OUTILS       DE       FORGERONS 
ENREGISTRENT    UNE    HAUSSE 

Outils  de  forgeron.  —  Une  hausse 
des  prix  des  outils  de  forgeron  a  ete 
enregistree  au  cours  de  la  semaine. 
La  ligne  Vaughan  et  Bushnell  etant 
cede  qui  a  ete  le  plus  affectee  par 
ce  changement. 

LES     PENTURES,     LES     PIEDS-DE- 

ROI,   ET    LES   NIVEAUX    MON- 

TENT  DE  10  POUR  CENT 

Pentures,  Pieds-de-roi,  Niveaux. — 
Ces  articles  ont  subi  une  hausse  de 
10  pour  cent.  Ce  changement  com- 
prendra,  dit-on,  toute  la  ligne  Stan- 
ley Works  ainsi  que  la  Lufkin.  Ces 
nouveaux  changements  sont  en  vi- 
gueur    immediatement. 

LES      ACCESSOIRES      A      TUYAUX 
MONTENT   ENCORE 

Accessoires  a  tuyaux.  —  Les  acces- 
soires  a  tuyaux  en  fer  malleable  et 
en  fonte,  y  compris  les  raccords,  les 
■  disques,  les  bouchons,  etc.,  ont  subi 
une  autre  revision  de  prix  au  cours 
de  la  semaine,  bien  que  les  nouvelles 
cotations  ne  soient  pas  encore  don- 
need.  Elles  indiqueront  une  avance 
quand  on   les  aura. 

LES     PRIX     DES     OUTILS     DE     RE- 
COLTE   POUR    1920    SONT 
ANNONCES 

Outils  de  recolte.  —  La  nouvelle 
|  echelle  de  prix  pour  tous  les  outils 
|  de  recolte  pour  1920  montre  une 
hausse  de  7</2  pour  cent  environ  sur 
toutes  les  lignes  avec  une  ou  deux 
exceptions,  lesquelles  s'elevent  a  15 
pour  cenL  Les  faux,  les  rateaux  et  les 
couteaux  a  foln  ont  ete  marquees  a  des 
prix   plus    Sieves    comme    toutes    les 


autres    diverses    lignes    d'outils    pour 
les   recoltes. 

LA    SITUATION     DU    CORDAGE     NE 
CHANGE    PAS 

Cordage.  —  Les  ventes  restent  sta- 
bles et  les  prix  fermes,  bien  que  la 
jute  soit  excitable  parmi  les  matieres 
premieres,  mais  il  n'y  a  rien  pour  af- 
fecter  les  prix  de  la  semaine  dernie- 
re.  Les  prix  restent  comme  suit:  ma- 
nille  pur,  la  livre,  32c;  manille  bea- 
ver ou  anglais,  28c  et  le  sisal,  25c. 

LES  PAPIERS  A  CONSTRUCTION 
ET  LES  MATERIAUX  FERMES 
Papiers  a  construction.  —  Les  ma- 
nufacturiers rapportent  un  chiffre 
continuel  d'affaires  et  les  prix  restent 
fermes.  On  ne  s'attend  pas  a  une  re- 
duction immediate.  La  construction 
promet   d'etre   assez   considerable. 

LA     PLUPART     DES     LIGNES     D'A- 
CIER    RESTENT    FERMES.    LE 
MARCHE   EST  BON 
Fer  et  acier.  —  Les   manufacturiers 
rapportent  un  marche  actif  avec  beau- 
coup    d'offres    de    matieres    premieres 
et    les      prix    restent    fermes      aux    ni- 
veaux   de    la    semaine    derniere.       Les 
prix  suivants  sont   maintenus: 

Acier  doux 3.75 

Acier  a.  machinerie,   fini   fer    .  3.80 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils   Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier     fonrlu     Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer     ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffing  les  100  lbs   ...    .  4.75 

LES      TOLES       GALVANISEES       ET 
NOIRES    SANS    CHANGEMENT 

Toles  galvanisees  et  noires.  —  Les 
ventes  sont  un  peu  plus  considera- 
bles par  suite  du  fait  que  le  commer- 
ce s'attend  a  une  autre  hausse.  Tous 
les  prix  n'ont  pas  ete  changes  avec 
une  petite  tendance  a  la  hausse,  mais 
les  marchands  de  gros  ne  cotent  pas 
plus  haut.  Une  avance  d'un  cent  ou 
deux  sur  ces  lignes  se  produira  pro- 
bablement  ces  jours-ci. 

Nous  cotons: 

T61e  noire  en  feuilles: 

Les 100  lbs 

Calibre  10 5.50     6.25 

Calibre   12 5.55     6.20 

Calibre  14 5.60     6.35 

Calibre  16 5.70     6.50 

Calibre  18-20    .    .    .     .    .    '   ....     6.35 

Calibre  22-24 6.40 

Calibre  26 6.45     6.50 

Calibre  28 6.75     7.00 

Tdle  galvanisee  en  feuilles: 

10%  onces 8.35     9.25 

Calibre  28 8.30     8.85 


Calibre  26 8.50 

Calibres   22  et  24    .    .    .    .   7.70  8.35 

Calibre  16 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8.35 

Calibre   20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  k  35c 
les  100  livres  pour  lots  brises. 

LES   PRIX   DU    PLOMB    LES    MEMES 

Produits  du  plomb.  —  Les  prix  of- 
frent  si  peu  de  changements  que  les 
manufacturiers  annoncent  les  memes 
prix  que  ceux  de  la  semaine  derniere, 
mais  Ton  s'attend  a  de  petits  chan- 
gements de  temps  en  temps. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12J 

Rebuts  de  plomb Q.izl 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3i  la  lb., 

pied   carre.   la   lb 0.12A 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8   lbs, 

pied  carr6 0.09$ 

Feuilles   coupees,   %c   extra   et 
feuilles   coupees  a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantle,  la  lb,    .    .    .     0.37 
Soudure,    strictement,    la    lb.    .     0 
Soudure,  commerciale.  la  lb.    .     0 
Soudure.    wiping,    la    lb.    .     .     .     0.29A 
Soudure  a  broche   (No  8) — 

40-60 0.36 

15-65 0.38J 

50.60 0.41 ; 

Zinc  en  feuilles.  casks   ....     0.17 
Zinc  en  lots  brises 0.18 

LES     METAUX     N'ONT     PAS     SUBI 

GRAND CHANGEMENT DU RANT 

LA    SEMAINE 

Metaux  en  lingots.  —  Les  diverses 
lignes  sont  assez  stables  pour  le 
temps  de  I'annee  et  les  cotations  in- 
diquent   tres    peu    de   fluctuations. 

Cuivre.  —  Les  ventes  sont  bonnes  a 
26c  la  livre,  avec  des  stocks  pour  re- 
pondre   a   la   demande. 

Ferblanc.  —  On  a  note  une  legere 
tendance  vers  la  baisse  et  ce  metal 
est  cote  a  60c.  Aucune  rarete  de 
stocks  n'est  signalee  et  la  demande 
est   bonne. 

Spelter.  —  Le  ton  du  marche  est 
plus  ou  moins  mort  sur  ce  marche 
avec  des  prix  autour  de  10c  la  livre. 

Antimoine.  —  Aucun.  changement 
dans'  les  prix  qui  restent  de  10c  a  11c 
et  le  ton  general  du  marche  est  tran- 
quille.  Les  stocks  tiennent  bon  et  les 
marchands  de  gros  sont  satisfaits  des 
affaires  qu'ils  font. 

Plomb.  —  Le  commerce  augmente 
un  peu  pour  ce  metal  et  le  prix  de 
7'/2c  la  livre  est  maintenu.  Les  stocks 
sont  bons. 

Aluminium.  —  Le  prix  reste  a  35c 
la  livre,  avec  de  meilleures  perspecti- 
ves pour  le  commerce.  Les  approvi- 
•lonnementa  sont  assez  considerables. 
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Nous  Sollicitons  Vos  Demandes  de 

Renseignements 

METAUX  PROPUITS   CHIMIQUES 

ACIER  EN  FEUILLES  LITHOPONE 

FER-BLANC  BARYTES 

ZINC  MINIUM 

PLOMB  ORANGE    MINERAL 

FER-BLANC   EN   LINGOT  VITRIOL    BLEU 

CUIVRE  ET  FONTE  (FEUILLES  ET  TUBES)  BLANC    D'ESPAGNE 

ZINC    EN    FEUILLES  LITHARGE 

Et  aussi  Huile  de  Castor,  Huile  de  Bois  de  Chine,  Glycerine, 
Borax,  Feuilles  d'or,  Feuilles  de  metal,  Vitres  de  Fantaisie,  Vitres 
grillees,  Clippers,  Peaux  de  chamois,  Nitrate  de  plomb,  Mar- 
chandises  de  Harris,  Savon  mou,  etc. 

CREME  DE  TARTRE  —  ACIDE  CITRIQUE  —  ACIDE  TARTRIQUE 

B.&S.H.THOMPSON 

&  COMPANY  LIMITED 

MONTREAL 

Agents  des  ventes  pour  I'Est  du  Canada,  de  la 

United  States  Steel  Products  Co.,  New  York,  U.S.- 
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Glaces 


Chaque 


Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de   101   a   110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 

Recouverts   zinc,    $1.45   les   douze   pa- 
quets  de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00  16.35 

Crown,  pur 16.00  16.35 

Ramsay,  pur 16.00  16.35 

Green  Seal 16.00  16.35 

Moore,  pur 16.00  16.35 

Tiger,  pur 16.00  16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .   .     16.00  16.35 

Elephant,  veritable    .    .     16.50  16.85 

Red  Seal 16.00  16.35 

Decorators,  pur   ...    .     16.00  16.35 

O.  P.  W.  anglais  ....     16.20  16.55 

B.B.    veritable    plomb,    moins    d'une 
tonne,   $18.45,   Toronto;    $18.15,    Mont- 
real.   Lots    d'une    tonne,    moins    5%; 
■  lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de  Paris 

En  barils,  environ   600  lbs    .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48J 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

1  En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

I  Elephant,  blanche 4.95 

E16phant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,   plancher-vestlbule 4.55 

Miuerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

)  Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

I  Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..4.00 

j  B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  6gyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Moore,  peinture  de  plancher  . .   .  .3.85 
Moore,  Sani-flat 3.75 


Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..   ..4.30 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C.P.C.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche ..  4 .  80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,    a    plan- 
cher   3.75 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.60 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.80 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tone,  couleurB 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blancho  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.95 

Mellotone.  couleurs 3.60 

Sanitone,  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  pr6par6es,  blanches   ..    ..4.25 
Pearcy,  pr6par6es,  couleurs   ..    ..4.50 
f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Shellac. 

Blanc    pur,    gall 7.25     7.40 

Orange  pur,  gall 6.50     6.90 

BLANC 

XXX 0.18 

XX 0.16J 

X 0.15 

XC 0.13A 

Japonais 0.13 

XXX  Extra 0.19 

XX,  grand 0.17 

XLCR 0.16 

X  Empire 0.15  [ 

X  Press 0.14 

COULEURS 

No  5 0.13? 

No  1 0.12 

No  7 0.11J 

No  1A 0.10-' 

No  IB 0.09 

Fancy 0.15 

Lion 0.16J 

Standard 0.12 

Popular in 

Keen 0.09" 

Les  lignes  ci-dessus  sont  sujettes  a 
un  escompte  au  commerce  pour  la 
vente  en  quantity. 


ABANDON    JUDICIAIRE 


VENTES    PAR     HUISSIER 


Par  Y.  C6t<$  &  Cie.,  de  Sayabec,  Le- 
faivre  &  Gagnon,  gardiens  provi- 
soires. 

F61ix  Brousseau,  de  La  Sarre,  (Abbi- 
libi),  J.  P.  E.  Gagnon,  gardien  pro- 


CURATEURS 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 

Soc.    Nat.    frais   fun^raires    vs    P.    W. 

Trivelyon,    8    sept..       10   a.m.,    3279 

Henri  Julien,  Brossard. 
Jas.  Knowles  vs  E.  J.  Lynch,  8  sept.. 

10  a.m..  329  Ontario  E.,  Desroches. 
M.   Gadbois    vs   H.   Lefebvre,   8   sept., 

10  am.,  647  Church,  Desroches. 
Mine  E.  Shapiro  et  vir.,  vs  Alex.  Rol- 

lin,    6    sept.,    1    p.m.,      639    Dickson, 

Lauzon. 
W.  Bessette  vs  Ernest  Brosseau  et  E. 

B61air,   9   sept.,    11   a.m.,    1249    Papi- 

neau,  Normandin. 
Kastner  &   Kastner  vs  Alf.  Laurin.   9 

sept.,  11  a.m.,  156  Ave.  Pie  IX,  Nor- 
mandin. 
Mine  M.  Nird  vs  Abraham   Feldman, 

6  sept.,  4  p.m.,  52  Prince,  Rochon, 
Rosie  Paisner  vs  Sam.  Taylor.  8  sept., 

midi,  885  Hotel  de  Ville,  Robitaille. 
S.  Croysdill  vs  C.  Duluth,  9  sept.,  10 

a.m..  4864   Sherbrooke  O.,  Proulx. 
M.    Fradkin  vs   D.  Vinier,  9  sept.,   11 

a  m.,   1438   St-Dominique,   Proulx. 
M.    Frank   vs    R.    Hubert,    9   sept.,    10 

a.m.,   3110   St-Laurent,   Proulx. 
Jos.    Plante   vs   Wm.    Eccles,    8   sept., 

11  a.m.,   195  Agnes,  Desroches. 

R.  Narbonne  vs  O.  P.  Picard,  8  sept., 

10  a.m.,    75    Ste-Marguerite,    Desro- 
ches. 

Chas.  Fine  vs  J.  M.  Centner,  8  sept., 

11  a.m.,  2458  Park.  ch.  1.  Desroches. 
J.   M.   Aird   Ltd.  vs  J.  Jas.   Murphy,   8 

sept.,  10  a.m..  97  Gordon.  Lauzon. 

Oswald  Mayrand  vs  Francis  Lamar- 
che,  11  sept.,  11  a.m.,  521a  St-Ger- 
main,  Trudeau. 

Wm.  Lipter  vs  W.  Wardell  Wilson.  12 
sept.,  11  a.m.,  329  Durocher,  Nor- 
mandin. 

J.  A.  A.  Vaillant  vs  Mme  Peter  Lucey, 
8  sept.,  11  a.m..  54  Notre-Dame  E., 
ch.  37,  Lauzon. 

Hy.  Birks  &  Son.  Ltd.  vs  Geo.  V.  Cou- 
sins, 10  sept.,  10  a.m.,  120  St-Jac- 
ques,  Marsan. 


COMPAGNIES       PROVINCIALES 


Succession  vacante  de  l'Hon.  Ernest 
F.  Varennes,  M.  Ls.-Jos.  Jodoin,  N. 
P.,  de  Waterloo,  curateur. 


Legar6    Automobile      of    Cowansvillo. 

Cowansville.  $100,000. 
Martel   Coy.   Ltd.,   Montreal.   $20,000. 
McLeod  Hawthorne  Coy.  Ltd.,  $20,000. 
Parker     Creek     Lumber     Coy.     Mont- 
real. $95,000. 
Roxton       Baby       Carriage,       Roxton, 

$19,000. 
St.      Lawrence      Amusements      Ltd., 

$149,000. 
The  Atlas   Skirt   Coy.  Ltd..   Montreal, 

$20,000. 
The  Empire  Shoe  Co.  Ltd.,  Montreal. 

$20,000. 
The    Shawinigan   Falls    Hotel   Coy.,   a 

Shawinigan   Falls.   $25,000. 
Lachine    Amusement    Ltd.,    Montreal, 
.  $20,000. 
La  Cie  Electrique  de  Ste-Angele  Lt£e. 

Ste-Angele,  $49,000. 
La  Cie  de  Biscuits  Nationale  Lt6e,  a 

La  Providence,  $40,000. 
La  Cie  de  Placements  de  Sherbrooke. 

Sherbrooke,   $15,000. 
La  Fabrique  de  Vins   Frangais   Lt6e. 

Montreal.  $250,000. 
LegarS     Automobile     of     Sherbrooke, 

Ltd.,  a  Sherbrooke,   $100,000. 
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Guide  de  Pacheteur 


tl  n'y  a  fien  sur  le  marche"  que  nous 
he  puissions  vous  aider  a  acheter  a 
votre  avantage.  C'iest  pourquoi  nous 
publions  ce  guide.  Nous  vous  recom- 
mandons  de  le  parcourir  et  d'^crire 
pour  renseign'ements,  catalogues,  liste 
de  prix,  etc.  Si  vous  desirez  plus  de 
details  sur  la  marchandise  qu'il  vous 
offre,  veuillez  vous  rearer  a  l'index 
des  aiinonceurs,  et  de  la  a  leur  page 
d'annorices. 


AClER    EN    BARRES 
Nova   Scotia   Steel    &   Coal   Co.,    Ltd., 

New-Glasgow,  N.-E. 
Steel  Co.  of  Canada,  Ltd.,  1272  Notre- 

Dame  O.,  Montreal. 
B.   &   S.   H.  Thompson    Co.,   Ltd.,  211 

rue  McGill,   Montreal. 

ACCESSOIRES   ELECTRIQUES 
Auer  Light  Mfg.  Co.,  Ltd.,  61  rue  St- 
Sulpice,  Montreal. 

AFFICHE-RECLAME 
Canadian    Poster    Co.,    Edifice    Lewis, 
Montreal. 

ARBRES  VILEBREQU1N 
J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

ARCHITECTE 
L.    R.    Montbriand,   230   rue    St-Andre\ 
Montreal. 

ARMOIRES   EN   ACIER 
Dennis-Wire   &    Iron   Works   Co.,    Ltd., 

London,  Ont. 
ARTICLES    FORGES  AU    MARTEAU- 

PILON 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

ASCENSEURS   ET  CLOTURES 
Dennis-Wire   &    Iron   Works   Co.,   Ltd., 
London,  Ont. 

ASSURANCES-FEU 
Assurance       Mount-Royal,    17    rue    St- 

Jean,  Montreal. 
British  Colonial  Fire  Ins.  Co.,  2  Place 

d'Armes,  Montreal. 
Cie    d'Assurance    Mut.    du    Commerce, 

St-Hyacinthe,  Que\ 
Liverpool-Manitoba     Ass.     Co.,     Coin 
Dorchester  O.  et  Union,  Montreal. 
Western      Assurance     Co.,  61  rue   St- 
Pierre,  Montreal. 

ASSURANCE-VIE 
Canada  Life  Ass.  Co.,  Toronto,  Ont. 
La      Prevoyance,   189   rue   St-Jacques, 

Montreal. 
Sun     Life     of     Canada,  rue  Metcalfe, 
Montreal. 

BACON 

Matthews-Blackwell,       Ltd.,    rue    Mill, 
Montreal. 

AUTOMOBILES 
Ford    Motor    Co.    of    Can.,    Ltd.,  Ford, 
Ont. 

BALAIS 
Parker  Broom  Co.,  Ottawa,  Ont. 
T.  S.  Simms  &  Co.,  Led.,  St-Jean,  N.-B. 

BALANCES     AUTOMATIQUES 
Intern.  Business  March.  Co.,  Ltd.,  To- 
ronto, Ont. 

BANQUES— BANQUIER 
Banque     d'Hochelaga,  112  rue  St-Jac- 
ques, Montreal. 
Banque  Nationale,  101  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
Banque    Molsons,   200   rue   St-Jacques, 
Montreal. 


Banque  Provinciale  du  Canada,  7  Place 

"  d'Armes,  Montreal. 
Banque  d'Epargnc,  176  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
Garand,  Terrbux  &  Cie,  48  rue  Notre- 
Dame  O.,  Montreal. 
BARATTES 
Lewis    Bros.,    Limited,  20  rue  Bleury, 
Montreal. 

BAS 
Mercury      Mills,       Limited,    Hamilton, 

Ont. 
Chipman-Holton    Knitting   Co.,  Hamil- 
ton, Ont. 

BEURRE    DE    PEANUT 
Wm.      Clark,      Ltd.,  83  rue  Amherst, 
Montreal. 

BIERE    ET   PORTER 

National      Breweries,     Ltd.,    36    Carr6 
Chaboillez,  Montreal. 

BIELLES 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

BISCUITS     ET     CONFISERIES 
Charbonneau,      Ltee,   330   rue   Nicolet, 

Montreal. 
McCormick     Mfg.     Co.,     Ltd.,  London, 

Ont. 
Montreal    Biscuit    Co. 

BOCAUX  EN  VERRE 

Dominion  Glass  Co.,   Ltd.,  285  Beaver 
Hall,  Montreal. 

BORAX 

B.  &  S.  Thompson  &  Co.,  Ltd.,  211  rue 

McGill,  Montreal. 

BONBONS 
Patterson     Candy    Co.,     Ltd.,  Toronto 

Ont. 
Montreal    Biscuit    Co. 

BOUCHONS 
S.     H.     Ewing     &    Sons,  98  rue  King, 
Montreal. 

BOULONS 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

BOURRURES   ET  COLLIERS 
American  Pad  &  Textile  Co.,  Chatham, 

Ont. 
Burlington-Windsor   Blanket,   Toronto, 
Ont. 

BROSSES 
T.  S.  Simms  Co.,  Ltd.,  St-Jean,  N.-B. 

BROQUETTES 
The   Steel   Co.,  of  Canada,   Ltd.,  1272 
Notre-Dame   O.,   Montreal. 

BUSTES     D'ETALAGE 
Dale  Wax  Figures  Co.,  Ltd.,  Toronto, 
Ont. 

CACAO 
Cowan  Co.,  Limited,  Toronto,  Ont. 
Walter   Baker  Co.,   Ltd.,  1000  rue  Al- 
bert, Montreal. 

CADRES  ET  TABLEAUX 
Wisintainer  &  Fils,  58  rue  St-Laurent, 
Montreal. 

CAFES 
J.  J.  Duffy  &  Cie,  117  rue  St-Paul  O., 

Montreal. 
Stanway-Hutchins,       Ltd.,    18    rue    St- 
Alexis,  Montreal. 

CAISSE   ENREGISTREUSE 
National    Cash    Register   Co.    of   Can., 
Ltd.,  122  Ste-Catherine,  O.,  Mont- 

CAOUTCHOUC 
Dominion     Rubber    Co.,    Ltd.,  201  rue 

des  Inspecteurs,  Montreal. 
Columbus     Rubber,     Limited,  1349  de 
Montigny,  Montreal. 


CARTOUCHES 

Dominion     Cartridge     Co.,  120  St  Jac- 
ques, Montreal. 
Remington  Arms  Co.,  Windsor,  Ont. 

CATSUP 

Wm.  Clark,   Limited,  S3  rue  Amherst, 

Montreal. 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton 

Ont. 
H.  J.   Heinz  &  Co..  Pittsburg,  Penn. 

CASQUETTES 

Cooper  Cap  Co.,  Toronto,  Ont. 

CHAPEAUX 

Montreal  Hat  Co.,  Ltd.,  15  rue  Ste- 
HcMene,  Montreal. 

James  Corristine  &  Co.,  Ltd.,  371  St- 
Paul  O.,  Montreal. 

CHAUSSURES      (Manufacturiers) 

Ames,    Holden,    McCready,    Ltd.,    1221 

Mont-Royal  E.,  Montreal. 
Gagnon,   Lachapelle   &   Hebert,  55  rue 

Kent,  Montreal. 
J.  A.  &  M.  Cote,  St-Hyacinthe,  Que\ 
Daoust,   Lalonde  &  Cie,  49  Carre"  Viv- 

toria,  Montreal. 
Kaufman  Rubber  Co.,  Kitchener,  Ont. 
Brandon    Shoe     Co.,     Ltd.,  Brantford, 

Ont. 
Lady  Belle  Shoe  Co.,  Kitchener  Ont. 
Reina      Footwear,    611    rue    Beaudrv, 

Montreal. 
Tetrault  Shoe  Mfg.  Co.,   Ltd.,  331  rue 

de   Montigny   E.,   Montreal. 

CHAUSSURES    (Jobbers) 

J.  R.  Labelle,  229  rue  Lemoine,  Mont- 
real. 
James  Robinson,  184  McGill,  Montreal. 

CHAUSSURES   DE  TRAVAIL 

Greb  Shoe  Co.,  Ltd.,  Kitchener,  Ont. 

CHAUSSURES  D'ENFANTS 

Louis  Germain,  251  Christophe  Co- 
lomb,  Montreal. 

CHEMISES 

Deacon  Shirt  Co.,  Belleville,  Ont. 
John  Forsyth,  Ltd.,  Kitchener,  Ont. 
Regal  Shirt  Co.,  Ltd.,  Hamilton  Ont. 
A.  Racine  &  Cie,  Ltee,  Montreal. 

CIGARETTES 

Imperial    Tobacco    of    Can.,    Ltd.,  900 
rue  St-Antoine,  Montreal. 
CLEFS    ANGLAISES    (wrenches) 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

CLOTURES  ET  BARRIERES 
Dennis-Wire  &  Iron  Works,  Ltd.,  Lon- 
don, Ont. 
Banwell-Hoxie   Wire    Fence   Co.,   Ltd., 
Hamilton,  Ont. 

COGNACS 
Henry  Roy,  Cognac,  France. 

COLLETS  (Faux-Cols) 

Cluett,   Peabody  &  Co.   of  Can.,  Ltd., 

Edifice   "Herald",    Montreal. 

COMPAS    D'EPAISSEUR 

J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

CONFITURES 
Dominion      Canners,      Ltd.,  Hamilton, 

Ont. 
Waggstaffe,   Limited,  Hamilton,  Ont. 

CONSERVES  DE  FRUITS 
Dominion      Canners,      Ltd.,  Hamilton, 

Ont. 
Old  City  Mfg.  Co. 

CONSERVES   DE  POISSONS 
Connors    Bros.,    Ltd.,   Black's   Harbor, 
N.-B. 


' 


Vol.  XXXII  —  No  36 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  septembre  1919 


53 


GUIDE    DE    L'ACHETEUR— (suite) 

CONSERVES    DE    VIANDE 
Wm.     Clark,     Ltd.,    83    rue    Amherst, 

Montreal. 
Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton, 

Out. 

COMPTABLES 
Gagnon   &    L'Heureux,   11   Place  d'Ar- 

mes,  Montreal. 
Gonthler     &     Midgely,  10  rue  St-Frs- 

Xavier,  Montreal. 
Paquet  &  Bonnier,  120  rue  St-Jacques, 

Montreal. 
CORN  FLAKES  (Flocons  de  ble-d'lnde) 

Kellogg's   Toasted   Corn    Flakes,  Lon- 
don, Ont. 
Canadian    Postum   Cereals    Co.,   Wind- 
sor, Ont. 

CORNICHONS 
H.  J.  Heinz  &  Co.,  Pittsburg,  Penn. 
COURTIERS    EN    DEBENTURES 
Prudential    Financial    Society,   162  rue 

St-Denis,  Montreal. 
CRAMPONS    POUR    M  ACH  I  NISTES 
J.  H.  Williams  &  Co..  Brooklyn,  N.-Y. 

CRAMPONS   D'ASCENSEUR 
J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

CRAVATES 
Niagara      Neckwear,     Niagara     Falls, 
Ont. 

CREME   DE  TARTRE 
E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

CUIR    A   SEMELLES 
The   Breithaupht   Leather  Co.,  Kitche- 
ner, Ont. 

DIVISION   D'ACIER 

The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 

Ltd.,  London,  Ont. 

DALLES  GALVANISEES 

The  Pedlar  People,  Ltd.,  26  Nazareth, 

Montreal. 

ETAUX 
J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

EAUX   GAZEUSES 

Art.   Brodeur,  35  Frontenac,  Montreal. 

EAUX   PURGATIVES 

Riga  Water  Co.,  40  rue  Plessis,  Mont- 
real. 

ECHELLES  DE   MAGASINS 

Richards-Wilcox   (Canadian  Co.),  Lon- 
don, Ont. 

ECHELLES  DE  SAUVETAGE 
The    Dennis-Wire    &    Iron    Works    Co., 

Ltd.,  London,  Ont. 
ECROUS 
London  Bolt  &  Hinge  Works,  London, 

Ont. 
J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

EGOINES 
T.  F.  Shurley   &  Co.,   Ltd.,  St-Cathari- 

nes,  Ont. 

ESSENCES  CULINAIRES 
Henri    Jonas    &    Cie,  177  rue  St-Paul, 
Montreal. 

FARINES     PREPAREES 
Brodie  &  Harvie,  Ltd.,  14  rue  Bleury, 
Montreal. 

FAUX-COLS 
Arlington  Co.,  Toronto,  Ont. 
Cluett,    Peabody    Co.,     Ltd.,   Toronto, 
Ont. 

FER-BLANC 

A.  C.   Leslie  &  Co.,   Ltd.,  560   rue  St- 

Paul  O.,  Montreal. 

B.  &  S.  H.  Thompson  &  Co.,  Ltd.,  211 

McGill,  Montreal. 


FERRONNERIE    EN    GROS 

Aug.   Couillard    Enrg.,  Ill  rue  St-Paul 

E.,   Montreal. 
L.   H.   Hebert  &  Cie,  Montreal. 
Lewis   Bros.,  rue  Bleury,  Montreal. 
Thos.  Birkett  &  Son,  Ottawa,  Ont. 

FEVES   AU    LARD 

Wm.  Clark,  Ltd.,  Montreal. 
Dominion    Canners    Co.,    Ltd.,    Hamil- 
ton, Ont. 

FIXTURES  ET  FOURNITURES 
ELECTRIQUES    (en    gros) 

Auer    Light    Mfg.    Co.,    Ltd.,  61    St-Sul- 
pice,  Montreal. 

FIXTURES    D'ETALAGE 

The  Oscar  Onken  Co.,  Ltd.,  Cincinnati, 
Ohia. 

FIL   DE   FER 

The  Steel   Co.  of  Can.,  Ltd.,  Montreal. 

FORMES    ET    BUSTES 

Delfosse  &  Cie,  Montreal. 

Dale  Wax  Figure  Co.,  Toronto,  Ont. 

FONDERIE 

Canada     Foundries     &     Forgings    Co., 
Ltd.,  Welland,  Ont. 

FOURRURES 

Redmond  Co.,  Ltd.,  185  rue  des  Inspec- 
teurs,    Montreal. 

GANTS   DE   TOILETTE 

Perrin  &   Frere,  Montreal. 

Acme   Glove    Works    Ltd.,   Montreal. 

Hudson   Bay   Knitting  Co.,  Montreal. 

GANTS  DE  COTON 

American   Pad,  Textile  Co.,   Ltd.,  Cha- 
tham,  Ont. 

Hudson   Bay    Knitting   Co.,  Montreal. 

Acme    Glove    Works    Co.,    Ltd.,    Mont- 
real. 

GELEES 

Dominion      Canners,      Ltd.,   Hamilton, 

Ont. 
Genesee   Pure    Food  Co.,   Ltd.,  Bridge1 

burg,  Ont. 

GINGER   ALE 

Art.   Brodeur,  35  Frontenac,  Montreal. 

GLYCERINE 

B.  &  S.  H.  Thompson  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real. 

HACHES 

Canadian    Warren    Axe    &    Tool    Co., 
Ltd.,  St-Catharines,  Ont. 

HARDES  FAITES 

Victoria     Clothing     Co.,  Victoriaville, 
Que. 

HARNAIS 

Heney   Harness   &   Carriage   Co.,    Ltd., 
Toronto,  Ont. 

HARENGS  EN  BOITE 

Connors    Bros.,    Ltd.,  Black's  Harbor, 
N.-B. 

HUILE    DE   FOIE    DE    MORUE 

La    Cie    J.     L.     Mathieu,   Sherbrooke, 
Que. 

HUILE  A  CYLINDRE 
Imperial    Oil    Co.,    Ltd.,  Montreal. 

HUILE    DE    PETROLE 
Imperial   Oil   Co..   Ltd.,  Montreal. 
IMPERMEABLES 

Tower    Canadian     Co.,    Ltd.,  Toronto, 

Ont. 
Canadian   Cons.    Rubber   Co.,   rue   des 

Inspecteurs,   Montreal. 


JAMBON    PRESSE 

Cote,    Lapointe    Enrg.,   287   rue   Adam, 
Montreal. 

JOBBERS   EN   CHAUSSURES 

James       Robinson,   rue    McGill,    Mont- 
real. 
J.   R.   Labelle,  rue  Lemoine.  Montreal. 

LAIT   EN    POUDRE 

Canadian     Milk     Products     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

LAIT    CONDENSE 

Carnation   Milk   Co.,  Chicago,  111. 

LANGUE    MARINEE 

Wm.     Clark,     Ltd.,     83  rue  Amherst, 
Montreal. 

LESSIVE 
E.  W.  Gillett  Co.,   Ltd.,  Toronto.   Ont. 

LAVEUSES   MECANIQUES 
Connor  &  Son,  Ottawa,   Ont. 
Dowswell   Lees  &  Co.,  Ltd.,  Hamilton. 

Ont. 
W.  A.  Kribs,  Hespeler,  Ont. 

LEVURE    (Yeast) 
E.    W.    Gillett    &    Co.,    Ltd.,  Toronto, 
Ont. 

LIMES 
G.    &     H.     Barnett     Co.,    Philadelphia, 
Penn. 

LINGERIE 
Kassab    Kimono    Mfg.   Co.,   37   Mayor, 

Montreal. 
Muser    Bros.    (Canada),    Ltee,    12    rue 
Ste  Heiene,  Montreal. 
LINOLEUMS 
Dominion  Oil  Cloths  Co.,  Ltd.,  rue  Ste- 
Catherlne  Est,  Montreal. 
.    LUBRIFIANTS 
Imperial   Oil  Co.,   Ltd.,  Montreal. 

LOQUET 
Richard-Wilcox  Canadian  Co.,  London, 
Ont. 

MACHINES    A    REPARER    LES 
CHAUSSURES 

United     Shoe     Machinery     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

MARMELADE 

Dominion    Canners    Co.,    Ltd.,   Hamil- 
ton, Ont. 

Waggstaffe,  Ltd.,  Hamilton.  Ont. 

MEUBLES 
Victoriaville    Furniture   Co.,    Ltd.,   Vic- 
toriaville,  Que. 
MEUBLES    DE    BUREAUX 
Office  Specialties,  Ltd.,  Montreal. 

MEUBLES 
Richard-Wilcox,    Canadian     Co.,     Ltd., 
London,  Ont. 

METAUX  EN   LINGOTS 

Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
B.  &  S.  H.  Thompson  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real. 
MINCE    MEAT    (Viande    Hachee) 

Wm.     Clarke,     Ltd.,  83  rue  Amherst, 
Montreal. 

MOULIN  A  LAVER 

Wm.  A.  Kribs,  Hespeler,  Ont. 
Connor  &  Son,  Ottawa,  Ont. 
Maxwells,  Ltd.,  Ste-Marie,  Ont. 
Dowswell   Lees  &  Co.,  Hamilton,  Ont. 
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NOUVEAUTES    EN    GROS 

A.  Racine  &  Cie,  Ltee,  Montreal. 

P.   P.   Martin,   Ltee,  Montreal. 

John   M.  Garland  &  Son,  Ltd.,  Ottawa, 

Ont. 
Greenshields,    Ltd.,   Montreal. 
John    McDonald  &  Co.,   Ltd.,  Toronto, 

Ont. 
W.  R.  Brock  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
Muser  Bros.  (Canada,  Ltd.),  Montreal. 
Hodgson  Sumner,  Montreal. 

OUTILS    EN    ACIER 
J.  H.  Williams  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

OUTILS  DE  BUCHERONS 
Thos.  Pink  Co.,  Ltd.,  Pembrooke,  Ont. 
Can.    Warren    Axe    &    Tool    Co.,    Ltd., 

St-Catharines,  Ont. 

OUATES 
Dominion      Wadding     Co.,  rue  Vinet, 
Montreal. 

OUTILS   DE   MACHINISTES 
J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

OUTILS    DE    PLOMBERIE 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

PAPETERIE 
Jos.  Fortier,  Ltee,  rue  Notre-Dame  O., 
Montreal. 

PATTES  DE  COCHONS 
Wm.     Clark,     Ltd.,     83  rue  Amherst, 
Montreal. 

PAPIER  A  TAPISSER 
Stauntons    Limited,  Toronto,  Ont. 

PEINTURES    ET    VERNIS 
Ottawa     Paint     Works,     Ltd.,  Ottawa, 

Ont. 
Brandram-Henderson,     Ltd.,    Montreal. 
Georgia  Turpentine   Co.,    2742   Clarke, 

Montreal. 
McArthur-lrwin   Co.,    Ltd.,  Montreal. 
A.  Ramsay  &  Sons,  Co.,  Montreal. 
Sherwin-Williams    Co.    of    Can.,    Ltd., 
Montreal. 

PAIN 
Dent   Harrison,  Westmount,  Que\ 

PATES  ALIMENTAIRES 
La  Cie  J.  Cadieux,  Ltee,  83  rue  Craig 
O.,  Montreal. 

PHOTOGRAVURES 

British   Colonial    Press  Co.,   Ltd.,  Edi- 
fice "Herald",  Montreal. 

PAPIER   A   MOUCHES 

O.  &  W.  Thum  &  Co. 

PAPIER    A   COUVERTURE 
Alex.  McArthur  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

PISTACHES    (Peanuts) 
Montreal  Nut  &  Brokerage  Co.,  30  rue 
des  Jur6s,   Montreal. 
PLUMES    DE    VOLAILLES 
P.   Poulin   &   Cie*  Montreal. 

PNEUMATIQUES 
Gutta-Percha  &   Rubber  Co.,   Ltd.,  To- 
ronto, Ont. 
Dunlop  Tire  Co. 

PANTALONS 
Vineberg  Pants  Co.,  160  McGill,  Mont- 

PATES   ALIMENTAIRES 
Catelli,  C.  H.  Co.,  Ltee. 

POELES    ET    FOURNAISES 
The   James   Stewart   Mfg.   Co.,   Wood- 
stock, Ont. 
Hamilton    Steve    Mfg.    Co.,    Hamilton, 

Ont. 
Canada  Stove  &  Co.,  Ville  St-Laurent, 

Que\ 
Beach  Foundry  Co.,  Ltd.,  Ottawa,  Oct. 

POELES  A    L'HUILE 
Imperial   Oil  Co.,   Ltd.,  Montreal. 


POIGNEES    DE    MANIVELLE, 

MACHINES 

J.  H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 

POISSON 

D.  Hatton  Co.,  Montreal. 

POMPES    A    HUILE    ET    GAZOLINE 
S.  F.  Bowser  &  Co.,  Fort  Wayne,  Ind. 

PORTES-OUTILS 
J.   H.  Williams  &  Co.,  Brooklyn,  N.-Y. 
POUDRE      LIMONADE-ORANGEADE 
Henri   Jonas  &  Cie,  Montreal. 

POUDRE   A   LAVER 
N.   K.   Fairbanks  Co.,  Montreal. 

POUDRE   D'AMMONIAQUE 
Keenleyside  Co.,  London,  Ont. 

POUDRE  D'OEUFS 
S.  H.  Ewing  &  Son,  Montreal. 
POUDRE   A   PATE 

Egg  'O  Baking  Powder  Co.,  Hamilton, 
Ont. 

E.  W.  Gillett  Co.,  Ltd.,  Toronto,  Ont. 

PROVISIONS 

Matthews-Blacwell,      Ltd.,     rue     Mill, 
Montreal. 

PRELARTS 
Dominion   Oilcloth   Co.,   Ltd.,  rue   Ste- 
Catherine  Est,  Montreal. 

RUBANS 
Ribbons  Ltd.,  212  McGill,  Montreal. 
RAZOIRS  DE  SURETE 

Gillett  Safety  Razor  Co.  of  Can.,  Ltd., 

71  St-Alexandre,  Montreal. 

SARDINES 
Connors    Bros.,    Ltd.,   Black's    Harbor, 
N.-B. 

SAUCISSE 

Cote  &.  Lapointe,  Enrg.,  287  rue  Adam, 
Montreal. 

SAVONS 
Palmolive  Co.,  Montreal. 
The  N.  K.  Fairbanks  &  Co.,  Montreal. 
St.    Croix   Soap    Mfg.   Co.,   St-Stephen, 
N.-B. 

SCIES 

Manufacture  de  Scies  de  Levis,  L6vis, 

Que\ 
Simonds      Canada      Saw,     Fitchburg, 
Mass. 

SEL   DE   TABLE 

Dominion   Salt  Co.,   Ltd.,  Sarnia,  Ont. 

SELLERIES   EN   GROS 

G.  L.  Griffith  &  Son,  Stratford,  Ont. 

SEL   A   MEDICINE 
Abbeys    Effervescent   Co.,  Montreal. 
SEMELLES     IMITATION     DE     CUIR 
Gutta-Percha   &   Rubber  Co.,  Toronto- 

Ont. 
Goodyear    Tire    Rubber    Co.,    Toronto, 

Ont. 

SIROP    DE    BLE-D'INDE 
Canada  Starch  Co.,  Montreal. 

SIROP  DE   FRUITS 
Dominion      Canners,      Ltd.,  Hamilton, 
Ont. 

SIROP    CONTRE    LE    RHUME 
Chamberlain   Med.  Co.,  Toronto,  Ont. 
La    Cie     J.     L.     Mathieu,     Ltee,  Sher- 
brooke,  Que\ 

SOIES   (Tissus) 
Pacific   Mills,  Ltd.,  Lawrence,  Mass. 
Belding,     Paul     Corticelli     Co.,     Ltd., 
Montreal. 

SOIE    (Fil) 
Belding,     Paul     Corticelli     Co.,     Ltd., 
Montreal. 


SALOPETTES   (Overalls) 

Hamilton   Carhatt,  Cotton    Mills,  Ltd., 

Toronto,  Ont. 
Warwick  Overalls  Co.,  Warwick,  Que\ 
SAUCE   WORCESTERSHIRE 

Henri  Jonas  &  Cie,  177  St-Paul  Ouest, 
Montreal. 

SODA   A   LAVER 

Church  &  Dwight,  Ltd.,  Montreal. 

SODA    A    PATE 

Church  &  Dwight,  Ltd.,-  Montreal. 

SOUS-VETEMENTS 

Schoffield  Woollen  Co.,   Ltd.,  Oshawa, 

Ont. 
Zimmerman    Mfg.  Co.,  Hamilton,   Ont. 

SWEATERS 
Ballantyne   Limited,  Stratford.  Ont. 
TABAC  A  CHIQUER 

Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,    900   rue 

St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que\ 
Macdonald    Regd. 

TABAC   A  PRISER 

The    Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,   900 

rue  St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que. 

TABAC  A  FUMER  EN  PALETTE 

The    Imperial    Tobacco    Co.,    Ltd.,   900 

rue  St-Antoine,  Montreal. 
Lemesurier  Tobacco  Co.,  Quebec,  Que. 
Cie  de  Tabac  Montcalm. 
Macdonald    Regd. 

THE 

Stanway-Hutchins     Co.,     18     rue     St- 

Alexis,  Montreal. 
Furuya  &  Nishimura,  55  St-Frs-Xavier, 

Montreal. 
Kearney       Bros.,       Ltd.,    33    St-Pierre, 

Montreal. 

TAPIS 

Guelph     Carpet     &     Worsted     Spring 
Mills,  Ltd.,  Guelph,  Ont. 
TOLE   D'ACIER 

A.  C.  Leslie  &  Co.,  Ltd.,  Montreal. 
Nova    Scotia   Steel    Co.,  New-Glasgow, 
N.-E. 

TONDEUSES   A   GAZON 

Maxwells  Limited,  Ste-Marie,  Ont. 

TORDEUSE 

Dowswell     Lees    Co.,     Ltd.,  Hamilton, 
Ont. 

TRANCHE-VIANDE 

Hobart  Mfg.  Co.,  Toronto,  Ont. 

TUYAUX    GALVANISES 

The  Pedlar  People,  Ltd.,  26  rue  P 
reth,  Montreal. 

VERNIS  A  PLANCHER 
Imperial   Oil  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

VERRE    DE    PARIS 
McArthur-lrwin  Co.,  Ltd.,  Montreal. 

VITRE 
Hobbs   Mfg.  Co.,   Ltd.,  rue   St-Jacques 
Montreal. 

VOLAILLES 
P.  Poulin  &  Cie,  Montreal. 
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AVIS  AUX  ACHETEURS 

Si  vous  ne  pouver  trouver  ce  dor 
vous  avez  besoin  dans  la  liste  c 
dessus,  ecrivez  au  "Prix  Courant"  e 
nous  vous  fournirons  I'information  d 
suite. 
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Livraison    Rapide    et   Efficace 


'HABILITE  a  remplir  les  com- 
mandes  pressees  est  souvent  le 
secret  du  succes  en  affaires. 
La  vitesse  —  le  service  —  la  recom- 
mandabilite  —  sont  les  caracteristi- 
ques  du  Camion  Ford. 
II  met  a  votre  porte  les  banlieues 
eloignees  et  les  districts  ruraux  avoi- 
sinants. 

Vous  pouvez  souvent  avoir  des  char- 
ges pour  le  voyage  de  retour  de  vo- 
tre camion  —  et  ce  sera  une  source 
de  profits  pour  vous. 
Donnez  satisfaction  a  vos  clients  et 
soyez  content  de  votre  commerce. 


Camion  d'une  tonne 

(Chassis  seulement) 
$750,  F.A.B.  Ford,  Ontario 

N'achetez   que   les    veritables    pieces   de 
rechange   Ford 

700  vendeurs  canadiens  et  plus  de  2,000  gara- 
ges de  service  peuvent  vous  les  fournir. 


Ford  Motor  Company  of  Canada,  Limited 


Ford,  Ontario. 


En  «crlvant  aux  annonceura,  mentlonnez  "Le  Prix  Courant",  a.v.p. 
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LA  CONSTRUCTION 


CAP    DE    LA    MADELEINE 

Residence  de  $5,000  sur  le  boule- 
vard Forget  pour  Philippe  Beaudoin. 
Construction  a  2  etagos,  26  x  30,  en 
brique  artificielle. 

Residence  de  $6,000  pour  Jos.  Beau- 
lieu  qui  l'occupera. 

Logements  de  $6,000  sur  le  Pare 
Thibeau,  pour  Georges  Vincent.  Le 
proprietaire  occupera  un  de  ces  loge- 
ments. 

Residence  de  $5,000  sur  le  Pare  Roy, 
pour  J.  A.  Roy.  Le  travail  sera  fait  a 
la  journee. 

Logements  de  $6,000  sur  la  rue  Prin- 
cipale,  pour  T.  Lemay,  rue  Cartier. 

Residence  de  $5,000  sur  le  Pare 
Thibeau,  pour  J.  Pepin,  Pare  Thibeau. 
Le  proprietaire  l'occupera. 

Residence  de  $8,000,  pres  de  Waya- 
gamack,  pour  Pierre  Rockefort. 

Residence  de  $5,000  pour  John  Bros- 
seau.  Le  proprietaire  l'occupera.  La 
toiture  n'est  pas  achetee.  On  deman- 
de  immediatement  des  prix  pour  la 
vitre,  la  peinture  interieure  et  exte- 
rieure,  la  quincaillerie  et  la  plombe- 
rie. 

Residence  de  $5,000  pour  Camille 
St-Mars.  Les  materiaux  ne  sont  pas 
encore  achetes. 

2  logements  de  $6,000,  au  Pont  St- 
Maurice,  pour  Georges  Lalancette, 
Pont  St-Maurice.  La  toiture,  la  four- 
naise,  la  plomberie,  les  garnitures  in- 
terieures  et  la  quincaillerie  ne  sont 
pas  encore  achetes. 

Residence  de  $5,000  sur  le  boule- 
vard Forget,  pour  Jos.  Rouffe.  Le  pro- 
prietaire l'occupera.  On  demande  des 
prix  pour  de  la  peinture,  des  vitres, 
du  papier  et  de  la  quincaillerie. 

Extension  a  l'atelier  des  machines, 
$50,000,  pour  le  compte  de  la  Tide- 
water Shipbuilders  Ltd.,  Pont  St- 
Maurice  et  Trois-Rivieres.  Gerant,  R. 
Duguid. 

Residence  de  $5,000  pour  Zotique 
Beaumier,  Pont  St-Maurice. 

Logements  de  $6,000  au  Pare  Thi- 
beau, pour  Arthur  Cadotte. 

Residence  de  $6,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  W.  Beaulieu. 

2  logements  de  $6,000  au  Pare  Roy, 
pour  W.  Rousseau,  Route  Montreal, 
Quebec,  Que.  Le  proprietaire  en  oc- 
cupera un  et  louera  l'autre. 

Residence  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  Mathias  Ricard.  Les  mate- 
riaux ne  sont  pas  encore  achetes. 

Residence  de  $6,000  au  Pare  Thi- 
beau, pour  Paul  Levesques. 

Residence  de  $6,000  au  Pare  Thi- 
beau, pour  Albert  Boisvert.  Le  pro- 
prietaire l'occupera. 

Poste  de  pompiers  de  $9,500,  pour 
le  conseil  municipal.  Architecte,  Ju- 
les Caron,  69  rue  St-Frs.-Xavier, 
Trois-Rivieres. 

Ecole  de  $16,000  pour  le  conseil  de 
ville.   Secretaire,  J.  Bourque. 

Residence  de  $5,000  sur  la  rue  St- 
Maurice,  pour  Jos.  Ed.  Loranger.  Le 
proprietaire  demande  des  prix  pour 
de  la  vitre,  de  la  peinture  inte- 
rieure et  exterieure,  de  la  quincaille- 
rie et  de  la  plomberie. 

MONTREAL 

Garage  public  de  $5,500,  277  rue  Vi- 
sitation. Le  nom  du  proprietaire  n'est 
pas  donne. 


Residence  de  $10,000  sur  l'avenue 
McNider,  Outremont,  pour  Alderic 
Lefebvre,  55  avenue  Nelson.  L'on  n'a 
pas  besoin  de  materiaux. 

Garage  de  $1,500,  1039y2  rue  St- 
Jacques,  pour  John  Patterson,  701 
rue  Ste-Catherine  ouest.  Le  proprie- 
taire fera  tout  le  travail  a  la  jour- 
nee et  achetera  tous  les  materiaux. 

2  magasins  et  4  appartements, 
$7,000,  rue  Aylwin  et  avenue  Stada- 
cona,  pour  Alphonse  Allard,  201  rue 
Aylwin.   . 

4  residences  (12  plain-pieds),  $20,- 
000,  rue  Ville-Marie,  quartier  Mer- 
cier,  pour  la  Viau  Home  Land  Co. 
Ltd.,  chambre  23,  97  rue  St-Jacques. 

Modifications  a  une  residence, 
$2,000,  2075  rue  Boyer,  pour  A.  H. 
Hill,  133  edifice  du  Board  of  Trade. 
Le  proprietaire  fera  tout  le  travail  a 
la  journee  et  il  achetera  tous  les  ma- 
teriaux. 

Entrepot  pour  huile,  $17,000,  usines 
de  la  Longue-Pointe,  pour  la  Cana- 
dian Steel  Foundries  Co.  Ltd.,  120  rue 
St-Jacques. 

Site  de  banque  achete  au  No  500 
Sherbrooke  est,  'par  The  Royal  Bank 
of  Canada,  147  rue  St-Jacques.  Ge- 
rant-general,  C.  E.  Neill.  Cette  pro- 
priety a  ete  achetee  et  la  banque  va 
probablement  la  remodeled  pour  y 
tablir  une  succursale. 

Residence  de  $7,000,  724  avenue  des 
Pins,  pour  Paul  Sise,  724  avenue  des 
Pins  ouest. 

Residence  de  $15,000  a-  Montreal 
Ouest,  pour  A.  G.  Champion. 

Garage  public  de  $80,000,  rues  City 
Councillors  et  Ontario  ouest,  pour 
Branson  Auto  Service.  Gerant,  Bran- 
son, 455  Philipps  Place. 

Residence  de  $4,000  sur  l'avenue 
Harvard,  pour  Raoul  Leduc,  116a  ave- 
nue Rose-de-Lima. 

Fabrique,  angle  Van  Home  et  ave- 
nue du  Pare,  pour  la  Bovril  Limited, 
27  rue  St-Pierre.  Gerant,  J.  J.  Seward. 
Le  site  a  ete  achete  et  le  travail  sur 
la  fabrique  va  commencer  dans  un 
avenir  tres  rapproche. 

Modifications  et  reparations  a  une 
residence,  $4,000  sur  la  rue  MacKay, 
pour  le  Dr  W.  H.  P.  Hill,  409  rue 
MacKay. 

2  residences  de  $6,000  chacune, 
pour  Roberts  &  Pick,  368  avenue 
Hingston.  Le  proprietaire  accordera 
des  sous-contrats. 

Modifications  au  theatre  "Midway", 
$4,000  pour  la  Midway  Theatre  Co., 
335  boulevard  St-Laurent.  Le  travail 
sera  fait  a  la  journee  et  l'on  achete- 
ra les  materiaux  necessaires.  II  s'a- 
git  d'augmenter  le  nombre  de  sieges 
et  de  reculer  la  scene. 

Residence  de  $15,000  sur  l'avenue 
Brock,  pour  J.  J.  Milne,  8  avenue 
Brock.   Le   proprietaire  l'occupera. 

Garage  sur  l'avenue  Rosemont, 
pour  M.  Martin. 

Residence  pour  2  families,  $4,000, 
sur  l'avenue  Bickerdike,  pour  N.  A. 
Millette,  1670  rue  St-Denis.  Le  pro- 
prietaire surveillera  les  travaux  et 
achetera  tous  les  materiaux. 

Magasin  de  chaussures,  384  rue 
JSeaubien.  Proprietaire,  Ruben  Weins- 
tein,  384  rue  Beaubien.  Endommage 
par  le  feu.  Pertes,  $3,000.  On  fera  des 
reparations  immediatement. 

Extension  au  "College  Loyola", 
$70,000  sur  la  rue  Sherbrooke  ouest, 
pour  les  peres  Jesuites.  Recteur,  W. 
J.   Hingston,  rue  Sherbrooke  ouest. 

Magasins  et  bureaux,  $75,000,  an- 
gle des  rues  Ste-Catherine  et  St-Lau- 


rent, pour  la  succession  P.  E.  Paquet- 
te.  Architecte,  C.  R.  Tetley,  349  rue 
Bleury. 

3  plain-pieds  de  $3,000  sur  la  rue 
Chapleau,  pour  Jos.  April,  2376  rue 
Amity.  Le  proprietaire  surveillera  les 
travaux  et  il  accordera  des  sous-con- 
trats. 

3  cottages  de  $2,500  chacun,  un  sur 
l'avenue  Bickerdike  et  deux  sur  l'a- 
venue Adele,  pour  la  Greenfield  Land 
and  Construction  Co.,  chambre  525, 
83  rue  Craig  ouest. 

QUEBEC 

Residence  de  $5,000  sur  l'avenue  du 
Sacre-Coeur,  pour  Jules  Gingras,  203 
rue  Olivier. 

Magasin  de  $2,000  pour  Adolphe 
Huot,  63  rue  Dalhousie.  EndommagS 
par  le  feu.  Pertes,  $20,000.  On  recons- 
truira  immediatement  au  cout  de 
$10,000. 

Fabrique  de  $20,000  sur  la  rue  Ri- 
chelieu, pour  l'lmperial  Tobacco  Co. 
of  Canada,  76  rue  St-Paul. 

Entrepot  de  $150,000  pour  Terreau 
et  Racine,  194-208  rue  St-Paul.  Ar- 
chitectes:  Robitaille  et  Robitaille,  203 
rue  St-Jean,  6  etages  et  construction 
en  brique  solide. 

Residence  de  $8,000  sur  la  rue 
Aberdeen,  pour  East  &  Masson,  17% 
Co.  Ltd.,  496  rue  St-Valier. 

Extension  a  une  fabrique  de  chaus- 
sures, $35,000  pour  la  John  Ritchie 
rue  Cartier. 

ST-JEAN,  QUE. 

Fabrique  (teintures),  $65,000,  pour 
la  Belding  Paul  Corticelli  Co.,  St- 
Jean,  Que. 

ST-LOUIS    DE    FRANCE 

Moulin  a  scie  de  $10,000  pour  Omer 
Lamothe,  St-Louis  de  France,  comte 
de  Champlain.  Le  travail  sera  fait  a 
la  journee.  Le  proprietaire  est  sur  le 
marche  pour  de  la  machinerie  de  mou- 
lin   a  scie. 

ST-ZACHERIE 

Residence  de  $3,000  pour  Stanislas 
Roy. 

SHAWINIGAN    FALLS 

Ecole  de  $8,000  pour  la  commission 
scolaire  de  St-Marc  de  Shawinigan 
Falls.  Sec,  C.  H.  Flamand. 

TROIS-RIVIERES 

Cremerie  de  $10,000  sur  la  rue  Plai- 
sante,  pour  la  Cremerie  des  Trois-Ri- 
vieres, rue  St-Georges.  Gerant,  F.  X. 
Lacoursiere. 

Chantier  de  construction  pour  vais- 
seaux  en  acier,  $30,000  pour  la  Three 
Rivers  Shipyard  Co.  Gerant,  Geo. 
Bourgeois. 

Logement  de  $10,000  pour  J.  A. 
Grenier,  avenue  Laviolette.  Le  pro- 
prietaire l'occupera  et  louera. 

Fabrique  d'acier  pour  la  Baldwins 
Ltd.,  Swansea,  Galles,  representant, 
Hugh  Russell  &  Sons  Ltd.,  2  Place 
d'Armes,  Montreal. 

Logements  de  $8,000  sur  la  rue 
Bonaventure  pour  Alphonse  Dugre. 
Architecte,  Jules  Caron,  69  rue  St- 
Frs-Xavier. 

WESTMOUNT 

Residence  de  $10,000,  pour  Chas.  J*. 
Brown,  4263  rue  Ste-Catherine  ouest. 
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Augmentez  vos  Venles  en  tenant 
la  ligne  MAPLE  LEAF 

Le  MAPLE  LEAF  MONARCH. — Avec  reservoir,  rechaud 
uni  et  barre  tubulaire  pour  linge.  Fait  aussi  sans  reser- 
voir. Des  rechauds  plus  ornementes  peuvent  etre  fournis 
avec  ce  poele.  Grosse  collection  de  tuiles  anglaises  au 
choix.  Un  registre  a  coulisse  pour  prise  d'air  directe  as- 
sure le  controle  parfait  de  la  cuisson. 

Details  de  la  construction:  Corps  en  acier  epais  poli. 
Dessus  avec  plaques  a  clef.  Section  avant  haute.  Boite  a 
feu  exceptionnellement  grande  avec  parois  perpendiculai- 
res.  Brique  a  feu  (derriere)  en  trois  sections  et  brique  a 
feu  (devant)  en  trois  sections.  Gros  grils  Duplex  pour  le 
charbon  ou  grils  plats  pour  le  bois.  Bout  avec  extension 
profonde.  Conduite  de  construction  moderne.  Fait  pour 
durer  et  donner  satisfaction  durant  toute  une  vie. 


FOURNAISE    QUEBEC     PARLOR 
avec  dessus  de  fantaisie   et  gardes  dans   le   bas. 


FOURNAISE     QUEBEC 
Modele    ordinaire    sans    grils. 


Nos  fournaises  Quebec  ont  une  jolie  apparence.  Elles  so  nt  faites  du  meilleur  materiel  et  munies  de  toutes  les 
ameliorations  les  plus  pratiques.  Pour  assurer  leur  livraison  en  bon  ordre,  et  pour  reduire  le  plus  possible  le  taux 
du  transport,  nous  mettons  nos  fournaises  dans  des  bottes  a  claire-voie  (crates).  Des  acheteurs  satisfaits  vous 
feront  faire  des  ventes. 

Ecrivez    pour   avoir   nos   brochurettes     illustrees  ainsi  que  nos  prix. 

MANUFACTURES    PAR 

THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY  LIMITED 

Ottawa,  Canada. 

Distributeurs    pour    I'Ouest:    The    Canadian      Supply  Co.   Limited,  Saskatoon,  Sask. 
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Sur  la  ferme  un  cheval  n'est 
jamais  de  trop. 

Des  accidents  arrivent  sur  la  ferme.  Qui  a  les 
moyens  de  subir  la  perte  d'un  homme  ou  d'un 
cheval  dans  le  travail  de  sa  ferme?  La  perte 
d'un  cheval  et  la  perte  de  temps  qui  en  resulte 
nuit  a  I'efficacite  de  tout  le  travail.  Les  Bour- 
rures  TAPATCO  a  colliers  de  chevaux  aug- 
mentent  leur  efficacite  et  les  protegent  contre 
les  accidents  —  plus  d'epaules  contusionnees, 
ecorchees  ni  blessees. 


Les  gants  de  coton  TAPATCO  sur  la  ferme,  dans  le  jardin,  la 
grange  ou  le  garage,  protegent  contre  les  accidents  aux  mains. 
Avec  poigr.et  a  bande,  poignet  tricote  etgantelat;  legers,  moyen- 
nement  legers  et  epais.  Gants  et  Mitaines  en  Jersey  Oxford,  tan 
et  ardoise.    Le  gant  avec  surface  en  cuir  est  tres  populaire. 

The  American  and  Textile  Co. 

Chatham,  Ontario. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous   nos    produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  ou  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manchesi  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite   au   client. 


J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas     -      -     Ontario 


ANNEES 


de  fabrication 

des  Peintures  et  Vernis 

RAMSAY'S 

Cette  duree  est  votre  garantie 

Laissez-nous  resoudre   vos  problemes  de  Peiniure 

A.  RAMSAY  &  SON  COMPANY 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
Toronto  MONTREAL  Vancouver 
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Scies   Passe-Partout   Simonds 


W^WVrt 


//■. 


''.(V'/if/ 


^^v^C^^ 


Superiorite  Assuree 

-  line  scie  Passe-Partout  Crescent  Ground  de  Simonds  coupera  10  pour  cent  plus  de  bois 
dans  le  meme  temps  que  toute  autre  sorte  de  scie.  Notre  Passe-Partout  pour  un  seul  homme 
est  un  epargneur  d'ouvrage. 

Les  Scies  Passe-Partout  de  Simonds  ne  se  resserrent  pas  dans  le  trait.      Elles  conservent 
leur  tranchant  parce  qu'elles  sont  affut^es  correctement  et  scientifiquement  trempees. 

SIMONDS  CANADA  SAW  COMPANY,  Limited 


VANCOUVER  (B.C.) 


RUE  ST-REMI  ET  AVENUE    ACORN,  MONTREAL  (P.O..) 


ST.  JOHN  (N.B.) 


Produits   de   Fer  et  d'Acier 
de  Toutes  Descriptions 


Clous 
Rivets 

Clous  de  Fer  a  Cheval 
Fers  a  Cheval 
Crampons  de  fers 
Toiles  metallique 
Rondelles  (Washers) 
Blanc  de  Plomb 


Broche 

Broquettes 

Clous  a  chaussures 

Rivets  de  cuivre 

Clous  de  broche 

Noix 

Vis 

Mastic 


Quincaillerie  d'Automobile 
Broche  d'acier,  de  laiton  et  de 

cuivre 
Clotures  "Invincible" 
Barrieres 
Fil  de  fer  barbele 
Boulons 
Balles 


The  Steel  Company  of  Canada 

LIMITED 
Rue  Notre-Dame  Ouest,     Montreal 
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Lessiveuse  a  haute  vitesse 
CHAMPION"  de 


<* 


*&xxt>e&' 


Une  ligne  populaire  et  profitable  durant  toute  l'annee. 
Vos  clients  la   connaissent  grace  a  notre  publicite. 


MAXWELL'S  LIMITED, 


St.  Mary's,  Ont. 


Lorsque  vous  achetez  des 
Papiers  a  Tapisser 

Si  vous  tenez  k  avoir  le  genre   de  papier  que  les  gens 
acheteront  rapidement,    pour   lequel  ils  reviendront  a 
votre  rnagasin  avec  ler.rs  amis— alors 
Achetez  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

lis  sont  si  nouveaux,  et  si  jolis  que  le  fait  de  les  voir 
incite  a  vouloir  les  avoir  a  la  tnaison. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


sont  populaires  chez  le  professionnel  tout  comme  chez 
le  tapissier  amateur,  car  avec  eux  le  travail  peutse  faire 
mieux  et  d'une  maniere  plus  satisfaisante. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles   de   ventes    a    Montreal  :    Chambre    310,    edifice 
Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Crampons  "C" 
de  Williams 

Superieurement  forges 
au  marteau  mecanique 

ILS  SUPPORTENT  LA  TENSION 

Choisissez  le  crampon  qui  s'a- 
dapte  le  mieux  a  vos  besoins  — 
il  y  a  un  Crampon  "Williams" 
repondant  a  tous  besoins. 
"Vulcan"  de  "Williams"  —  pour 
Service  pesant  —  11  dimensions, 
de  H  a  \2'A". 

"Agrippa"  de  "Williams"  —  pour 
Service  moyen  —  7  dimensions, 
de4a  18". 

"Service  Leger"de  "Williams" — 
8  dimensions  de  2  a  12". 


Brochure    sur  demande 

J.   H.   Williams  &  Co. 

112  roe  Richards  Brooklyn,  N.Y. 

Representants  Canadiens 

THE    CANADIAN  FAIRBANKS  MORSE  CO. 
Montreal  et  Quebec. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  llvres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESS1EUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a    Reverbere  a   Sydney   Mines, 

N.-E.  —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de  Finlssage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bi/reau   Principal:    New  Glasgow    (N.-E.) 


Outils  En  Acier  Forge 

HACH£5,MABT£fiUX,C;UF$  A^5LA!S£5(W!?£HCH£S;. 

:■  ■■"  ■'    ■■  .    :»;.'.^S 

FOUNDRIES    &    POPKJIN&S.    U«m« 

™i!?ocKviuE,  Canada 
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Tole  Noire 


De  LYSAGHT 


Marque 


GLOBE 


Une  Tole  ideale  pour  ouvrage  general 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

MONTREAL  

Seuls  Agents  pour  le  Canada 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  GoudronnSes  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants  du    Feutre   Goudronne 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


UN  LOQUET  de  pORTE  de  GRANGE 

Que  les  Clients  Recherchent 

Fort  durable,  joli  et  commode  II  se  pose  facilement  a  n'importe  quelle  porte 
II  est  muni  de  deux  poignees  permettant  de  fermer  ou  d'ouvrir  la  porte 
de  l'un  ou  de  l'autre  cote.  Ce  loquet  tiendra  une  porte  ou  une  barriere  fer- 
mee  ou  ouverte.  Fini  emaille  avec  boulons  faits  au  tour.  Garanti.  Un  arti- 
cle de  vente  rapideet  profitable. 

Nous  fabriquons  aussi  des  velocipedes,  des  voitures  "Express",  des  eharret- 
tes  et  des  brouettes  pour  enfants,  des  accessoires  de  salle  de  bain  et  de  la 
quincaillerie.  Ecrivez  pour  avoir  des  prix  et  des  renseignements  au  sujet 

de  n'importe  laquelle  de  nos  lignes. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  LIMITED 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


JOHN  MORROW  SCREW  G  NUT  CO.  LIMITED 

A  celui  qui  s'en  sert 

Vous  tenez  toujours  il  avoir   ceqa'ilii  a&emleux —  alors  vous  devriez  exiger  que  Ton  vous  ilonne  les  MORROW'S. 

w~ ■ 


ECROUS  AVEC  TARAUD 
A  deux  Rletages — recommandables 


LIMBS  INGERSOLL, 

11  n'y  en  n  paa  d'aussi  bonnes. 
"Ellea  taillent  plus  vite  et  durent  plus 
longtemps." 


11 

FOREUSES  A  TORSION' 

('•  11.  s  qui  percent  ptus  de  trous  avec 
le  moms  d'afful 


Aueun  marchand  de  gros  recommandable  ne  vous  offrira  une  oonti  Lcnetez  les  produits  Morrow  chez  votr«  fournisseur 

Usine  &  Ingersoll,  Canada. 

En  gros  seulement  de 

F.  BACON  &  CO.,  Agents, 

Montreal,  Qu£. 


«t 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE" 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  inatiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  quabte. 

Demandez   notre  carte  des  couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia  Turpentine  Co, 

Terebenthine,   huile  A  peinture,  blanc  de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clark* MONTREAL 
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La  Banque  Molsons 

156me  Dividende 

Les  actionnaires  de  la  Banque  Molsons  sont 
par  les  presentes  notifies  qu'un  dividende  de 
TROIS  POUR  CENT  (etant  au  taux  de  douze 
pour  cent  par  annee)  sur  le  capital-actions  a 
ete  declare  pour  le  trimestre  courant,  et  que  le 
dit  dividende-  sera  payable  au  bureau  de  la 
banque  a  Montreal,  et  aux  succursaies,  le  et 
apres  le 

PREMIER  JOUR  D'OCTOBRE  PROCHAIN 

aux  actionnaires  inscrits  le  15  septembre  1919. 
L'ASSEMBLEE    GENERALE   ANNUELLE 

des  actionnaires  de  la  banque  sera  tenue  a  sa 
maison  de  banque,  en  cette  ville,  LUNDI,  le 
troisieme  jour  de  NOVEMBRE  prochain,  a 
trois  heures  de  l'apres-midi. 


Par  ordre  du  bureau. 

EDWARD  C.  PRATT, 

Gerant  general. 
Montreal,  26  aout  1919. 


LA 


BANQUE 

FONDEE 


NATION ALE 

EN    1860 


Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est.  tres    propice    aux   voyageurs   canadiens   qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


LA     BANQUE     D'EPARGNE     DE     LA     CITE     ET     DU 
DISTRICT     DE     MONTREAL. 


Avis  est  par  le  present  donne  qu'un  dividende  de  deux 
dollars  cinquante  cents  par  action,  sur  le  capital  ap- 
pele  et  verse  de  cette  institution,  a  ete  declare  et  sera 
payable  a  son  bureau  principal,  a  Montreal,  le  et  apres 
mercredi,  le  1er  octobre  prochain,  aux  actionnaires  en- 
registres,  lundi  le  15  septembre  prochain,  a  trois  heures 
p.  m. 

Par  ordre  du  conseil  de  direction, 

A.    P.   LESPERANCE, 

Gerant   General. 
Montreal,  le  19  aout  1919. 


BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL    PAYE    ET   SURPLUS 3,000,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 31,600,000 

95  Succursales  clans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau- 

Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-  Edouard. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:    Honorable   Sir  HORMISDAS   LAPORTE,    C.P.,    dp   la 

maison    Laporte-Martin    limitee,    administrateur    du    Credit 

Foncier  Franco-Canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  capitaliste. 
Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L., .  ex-ministre    de    l'agrl- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limitee. 
M.   M.   CHEVALIER,   directeur  general  Credit  Foncier  Franco- 
Canadien. 

BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:    l'honorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R.,    ex- 

juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 
Vice-President:      L'honorable    N.     PERODEAU,     N.P.,     Ministre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  adminis- 
trateur  "Montreal  Light,   Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 
M.   S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU-CHEF 

M.  Tancrede  BIENVENU, 
Directeur-general. 
M.   J. -A.  TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  chef. 

M.  C.-A.  ROY, 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 

M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LA.RUE,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  Belque,  vice-pr6sident; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  g6rant-g6ne>al. 
Yvon  Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartiers 

Tout  depot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  k  la  Banque  sur  lequel  est  paye"  deux 
fois  par  ann£e  un  int6r6t  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  <§met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villea 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi^s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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FINANCES 


LES  GRANDS  PROBLEMES  ECONOMIQUES. 


ss  responsabilites  de  la  crise  d'apres-guerre.  — 
Conclusions  de  I'enquete  sur  les  relations 
industrielles.  —  Impressions  de  M.  Frank-L. 
Pauze. 


On  veut  voir,  et  certes  non  sans  raison,  dans 
i  revendications  du  proletariat  organise,  une  des 
uses  principales  de  cette  crise  douloureuse  d'apres 
erre  que  le  pays  traverse.  Mais  on  oublie  de 
ittre  en  regard  les  exigences  du  patronat  qui  en 
nstituent  une  autre  non  moins  importante.  En 
rte  que,  pour  etre  juste,  il  faudrait  que  le  con- 
mmateur  egalement  s'en  prenne  a  l'ouvrier  et 
:  patron,  du  mal  dont  il  souffre.  Surtout  il  ne  de- 
ait  pas  oublier  que  le  capital  et  le  travail  sont  a 
base  meme  du  grand  probleme  economique  dont 

solution  constitue  sa  preoccupation  constante. 
est  ce  qu'a  pense  le  gouvernement  en  constituant 
tte  Commission  des  Relations  Industrielles  dont 
5  rapports,  de  majorite  et  de  minorite,  viennent 

paraitre  a  la  Gazette  Officielle.  Mais  ces  docu- 
ents  a  conclusions  opposees  sont  de  par  leur  na- 
re  meme,  sees,  compasses  et  au  surplus  pas  tres 
airs,  lis  s'adressent  bien  a  la  fois  a  la  raison,  mais 
,S  du  tout  au  coeur  de  celui  qui  doit  les  parcourir. 
i  ne  contiennent  aucun  de  ces  apercus,  aucune  de 
a  impressions  personnelles,  qui,  par  la  mise  en 
leur  saisissante  d'un  detail  pittoresque,  permet- 
nt  d'apercevoir  d'un  coup,  une  question  toute 
ttiere. 

M.  Prank-L.  Pauze  a  fait  partie  de  cette  Com- 
ission  dont  il  a  signe  le  rapport  de  minorite.  A 
(n  titre  d'ancien  president  de  la  Chambre  de 
)mmerce  et  de  chef  d'industrie,  nul  plus  que  lui 
avait  de  competence  pour  nous  parler  de  cette 
lestion  a  laquelle  sont  lies  les  interets  les  plus 
ofonds  du  pays,  a  laquelle  tient  son  avenir  eco- 
miique  meme.    A  son  titre  surtout  de  gerant  de 

maison  de  banque  et  de  change  L.-G.  Beaubien 
Cie,  M.  Frank-L.  Pauze  offre  des  garanties  d'im- 
rtialite  que  d'autres  offriraient  difficilement  peut- 
re,  puisqu'il  est  maintenant  place  en  dehors  du 
bat  et  libre  d'exprimer  en  toute  franchise  sa 
nsee.  Les  apercus  personnels  qu'il  a  donnes  au 
porter  du  "Prix  Courant"  n'etonneront  que  da- 
ntage  le  lecteur,  puisqu'on  pouvait  les  supposer 
ut  autres. 

— Je  tire  de  cette  enquete  que  mes  collegues 

moi  avons  poursuivie  dans  toutes  les  regions  de 

tre  vaste  pays,  des  conclusions  ou  plutot  des  im- 
essions  qui  m'etonnent  moi-meme.  Certes,  au 
tour,  mes  idees  sur  le  probleme  que  presentent  le 
pital  et  le  travail,  ne  sont  pas  ce  qu'elles  etaient 

depart.    J'ai  beaucoup  ecoute"  au  cours  de  notre 


enquete,  j'ai  entendu  bien  des  choses  et  j'en  ai  re- 
tenu  quelques-unes.  J'ai  longuement  reflechi  aux 
reponses  que  Ton  m'a  faites  et  je  crois  avoir  appris 
a  mieux  connaitre  les  ouvriers  canadiens  qui  dans 
l'ensemble  sont  de  tres  braves  gens. 

— Je  vous  dirai  sans  detour  que  les  ouvriers 
n'ont  pas  tort  d'exiger  des  patrons  qu'ils  leur  fas- 
sent  la  vie  meilleure.  Que  ceux  qui  estiment  exor- 
bitantes  leurs  revendications  apprennent  eux- 
memes  ce  que  e'est  que  de  travailler  manuellement 
huit  heures  d'affilee:  ils  viendront  me  dire  ensuite 
si  les  ouvriers  out  tort  de  ne  pas  vouloir  travailler 
davantage  chaque  jour.  Qu'ils  supputent  le  prix 
des  choses  et  qu'ils  viennent  ensuite  ni'affirmer  a 
moi  que  meme  avec  le  salaire  qu'il  reclame  l'ouvrier 
vivra  dans  le  luxe. 

— Enfin,  je  dirai  que  tout  nest  pas  mauvais  en 
soi  dans  le  bolshevisme,  pas  plus  du  reste  que  l'al- 
cool  et  la  dynamite.  Le  tout  est  de  s'entendre  sur 
l'usage  qu'on  en  fait  el  do  savoir  entre  les  mains  de 
qui  ces  choses  dangereuses  sont'  mises.  De  meme 
je  dirai  que  les  greves  elles-memes  sont  de  ces  mal- 
heurs  dont  on  dil  qu'ils  sont  en  somme  bon  a  quel- 
que  chose. 

— J'estime  qu'on  ne  devrait  pas  interdire  a 
grand  vacarme  la  litterature  bolsheviste,  quitte  a 
la  laisser  circuler  en  secret,  mais  plutot  mettre  en 
regard  les  theories  saines  et  raisonnables  dont  cha- 
cun  reconnait  la  justesse.  Des  greves  je  dirai 
qu'elles  permettent  souvent  a  l'ouvrier  de  compren- 
dre  qu'en  faisant  du  mal  au  patron,  il  s'en  fait  a  lui- 
nirme,  et  que  si  le  patron  a  besoin  de  lui,  l'ouvrier, 
n'ciproquement,  a  besoin  du  patron.  De  la  a  lui 
faire  comprendre  que  le  travail  et  le  capital  ne  sont 
pas  ennemis  mais  associes,  qu'ils  doivent  travailler 
(mi  bon  accord  a  la  prosperite  de  tons,  il  n'y  a  qu'un 
pas,  qu'on  doit  avant  tout  s'efforcer  a  franchir. 

— Les  greves,  les  assemblies  tumultueuses,  les 
discours  revolution n aires,  je  n'y  vois  pas  une  me- 
nace a  l'ordre  de  chose  etabli,  mais  plutot  une  sou- 
pape  de  surete  qu'il  faut  laisser  jouer  a  grand  bruit 
de  temps  en  temps. 

— J'estime  avec  les  ouvriers  qu'ils  sont  parfois 
exploites  par  leurs  patrons,  mais  j'estime  avec 
ceux-ci  que  les  ouvriers  sont  souvent  odieusement 
trompes  par  leurs  chefs  dont  la  plupart  sont  des 
politiciens.  Au  lieu  de  leur  parler  de  leurs  "droits" 
que  chacun  reconnait  du  reste,  et  moi  tout  le  pre- 
mier, il  faudrait  quelquefois  leur  parler  dei  leurs 
devoirs.  On  devrait  leur  mettre  sous  les  yeux  la 
consequence  de  leurs  actes,  parfois  impulsifs.  Au 
lieu  de  leur  parler  comme  a  des  enfants  que  Ton 
trompe,  on  devrait  leur  xeposer  comme  a  des  hom- 
ines de  coeur  et  de  sens  qu'ils  sont,  les  grands  pro- 
blemes  de  1'heure  presente,  leur  exposer  la  crise 
dans  toute  sa  gravite  que  le  pays  traverse. 

Voila  ce  qu'il  faudrait  a  mon  sens  dire  a  l'ou- 
vrier. II  ne  resterait  plus  ensuite  qu'a  se  tourner 
vers  le  capitaliste,  a  lui  parler  sur  le  meme  ton,  mais, 
dans  une  autre  gamme. 
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Automobiles 


Assurance 

couvrant 

contre 

L'incendie,  I'Explosion,  le  Vol, 
le  Transport,   la   Responsa- 
bilite    Publique,    la   Colli- 
sion,  les   Dommages 
Materiels  a 
autrui. 

VIE,   BRIS   DE   GLACES 

Accidents,   Maladies,  Vol, 

Attelages, 

Responsabilite   de   Patrons  et 

Publique, 

Garantie  de  Contrats, 

Cautionnements      Judiciaires, 

Fidelite  des  Employes. 

LA       PREVOYANCE 

189   rue  St-Jacques,  Montreal 

J.  C  Gagne, 

Directeur- Gerant. 

T6I.    Main   1626 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renselgnements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencife  Inst.  Comptable.      Comptable 
Incorpor6. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    •     MONTREAL 

Telephone    MAIN    2701-9 
Adresse  telegraphique:  "GONTHLET" 


La  Compagnle   d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre  l'incendie 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Girouard,  Saint- Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondle  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,    Verres 

a   Vltres,   Pelnture,   etc. 
Speciality  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  sp6- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marchS. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  IndSpendante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Archltecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SUN  Lift  OF  CANADA 

SIEGE  SOOAL-MONTR^AL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre  le  Feu,  Assurances 
Marines,  d'Automoblles,  contre  I'Ex- 
plosion,    I'Emeute,     la     Disorganisa- 
tion Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant  J 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 
Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 
Capital  Verse  $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,   Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIEJ 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montriall 
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ASSURANCES 


LES  PERTES  PAR  LE  FEU  AU  CANADA 


Comparaison  entre  les  pertes  immobilieres  et  mo- 
bilieres. 


Pendant  les  quatre  annees  1912-15,  les  pertes 
totales  subies  par  la  propriete  immobiliere  etaient 
de  $29,704,916  et  celles  de  la  propriete  mobiliere 
$45,876,125.  Done,  les  pertes  mobilieres  excedent 
les  immobilieres  de  54  pour  cent.  D'autres  feux,  au 
nombre  de  3,107,  ont  cause  des  pertes,  autres  que 
celles  d'edifices  ou  de  leur  contenu,  d'un  total  de 
$9,413,636,  ou  11  pour  cent  de  la  perte  totale. 

Le  feu  a  delate  dans  10,791  maisons  de  brique, 
pierre  ou  autres,  solidement  construites;  les  dom- 
mages  causes  aux  constructions  se  sont  eleves  a 
$17,537,143  et  ceux  subis  par  le  contenu  ont  ete 
evalues  a  $32,405,836.  Les  dommages  subis  par 
22,727  maisons  en  bois  se  sont  eleves  a  $12,167,773, 
et  par  le  contenu  a  $13,470,289.  On  voit  que  le 
nombre  des  feux  ayant  pris  naissance  dans  les  mai- 
sons en  bois  ont  depasse  de  112  pour  cent  celles  en 
brique,  mais  que  les  pertes  subies  par  celles-la  n'at- 
teignaient  que  la  moitie  de  celles-ci. 

Comme  nous  ne  connaissons  pas  exactement 
le  nombre  des  constructions  en  brique  et  en  bois 
au  Canada,  on  ne  peut  conclure  par  ce  qui  precede 
que  les  maisons  en  bois  sont  plus  sujettes  que  cel- 
les en  brique  a  devenir  la  proie  des  flammes.  Au 
contraire,  les  preuves  que  nous  avons  semblent 
montrer  que  ce  genre  de  constructions  n'est  pas 
cause  determinante  de  la  frequence  des  feux.  On 
peut  dire  qu'environ  70  pour  cent  des  maisons  du 
Canada  sont  en  bois.  Les  chiffres  extraits  des  don- 
nees  fournies  a  ce  sujet  par  les  cites,  villes  et  vil- 
lages dont  la  population  excede  1,000,  sont  les  hui- 
vants: 

Edifices 1,003,998 

En  bois 702,799     70% 

Brique,   pierre,    beton,   reve- 

tus  en  brique,  etc 301,199     30% 

Magasins  et  etablissement  de  com- 
merce       101,472 

En  bois 42,101     42% 

Brique,   pierre,   beton,   reve- 

tus  en  brique,  etc 59,371     58% 

Manufactures     16,996 

En   bois  revetu   de  metal..  5,335     31% 
Brique,   pierre,   beton,   reve- 

tus  en  brique,  etc 11,661     69% 

Ces  chiffres  sont  approximativement  les  me- 
mes  que  ceux  compiles     par  le     recensement  de 


1911,  qui  portaient  alors  le  nombre  des  maisons 
en  bois  a  1,043,284,  et  celles  construites  avec  d'au- 
tres materiaux  a  373,027.  Les  maisons  en  bois 
etaient  alors  d'environ  74  pour  cent  du  nom- 
bre total  des  constructions.  Vu  que  60  pout"  cent 
au  moins  des  feux  commencent  dans  les  maisons 
et  les  granges,  il  est  evident  que  la  pins  grande 
partie  prend  naissance  dans  les  constructions  en 
bois. 

Pertes  et  protection 

Les  pertes  causees  par  le  feu  en  500  cites  et 
viiies,  protegees  par  un  service  d'eau,  se  sont  ele- 
vees a  $45,826,884  pendant  les  annees  1912-1915, 
soit  une  perte  annuelle  de  $11,456,721,  ou  $3.29 
per  capita.  En  361  villes  et  villages  sans  service 
d'eau,  mais  pourvus  d'un  service  de  pompiers,  la 
perte  s'est  elevee  a  $5,883,860,  soit  une  moyenne 
de  $1,470,965  par  annee,  ou  $4.63  per  capita.  Les 
pertes  dans  les  villages  et  les  campagnes  depourvus 
de  protection  contre  l'incendie,  se  sont  elevees  a 
$33,333,933,  soit  une  moyenne  de  $8,333,483  par 
annee,  ou  $2.16  per  capita. 

Les  feux  qui  ont  endommage  la  propriete  ba- 
tie  etaient  au  nombre  de  25,566  dans  les  cites  et 
les  ville3  completement  protegees,  et  de  9,845  dans 
les  villages  et  les  campagnes  non  protegees.  Les 
pertes  moyennes  par  chaque  feu  se  sont  elevees  a 
$1,792,  dans  les  cites  et  les  villes  entierement  pro- 
tegees, et  a  $4,805  dans  les  villes  et  les  villages  par- 
tiellement  proteges.  Dans  les  villages  et  les  cam- 
pagnes non  proteges,  les  pertes  moyennes  par  les 
feux,  dont  il  a  ete  fait  rapport  se  sont  elevees  a 
$3,385;  mais,  comme  les  feux  qui  ont  cause  des 
dommages  evalues  a  moins  de  $100  n'y  sont  pas 
compris,  on  ne  saurait  faire  de  comparaison  avec 
les  places  completement  protegees.  On  peut  sat- 
tendre  a  des  pertes  considerables  dans  les  villes 
ou  les  entrepots  ou  edifices  contiennent  des  effets 
de  marchandises  evalues  a  des  millions  de  dollars. 
Ces  batiments  sont  aussi  plus  menaces  par  le  feu 
a  cause  de  leur  agglomeration.  On  ne  trouve,  en 
general,  dans  les  petites  villes  et  les  villages,  de 
grandes  valeurs  que  dans  les  manufactures.  Les 
magasins  de  ces  localites  ne  contiennent,  en  ge- 
neral, que  tres  peu  de  valeurs  en  comparaison  des 
memes  sortes  d'etablissements  dans  les  grandes 
villes.  Cependant  la  perte  moyenne  dans  les  villes 
et  villages  partiellement  proteges  etait  superieure 
de  deux  fois  et  demie  a  celle  des  villes  totalement 
protegees.  Bien  que  Ton  ne  puisse  etablir  une  tel- 
le comparaison  avec  les  places  non  protegees,  on  a 
calcule  que  les  pertes  encourues  dans  les  villages  et 
les  campagnes  non  protegees  se  sont  elevees  a  40 
pour  cent  de  la  perte  totale  au  Canada,  compara- 
tivement  a  54  pour  cent  dans  les  cites  et  les  villes 
protegees.  Ces  chiffres  demontrent  la  valeur  d'une 
protection  adequate  contre  le  feu. 
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M.  le  Marchand, 

Vous  rendez-vous  compte  du  benefice  que  vous  rea- 
lisez  en  mettant  en  evidence  des  marchandises  qui  sont 
annoncees  dans  tout  pays  ? 


Un  commerqant  qui  ne  fait  des  affaires  que  dans  sa 
localite  peut  ne  pas  avoir  les  moyens  de  f aire  de  la  publi- 
city sur  une  aussi  g'rande  echelle  que  les  manuf acturiers 
dont  le  commerce  s'etend  par  tout  le  pays  ;  MAIS  .  .  , . 

II  peut  profiter  de  la  publicite  de  ceux-ci  en  faisant 
un  bel  etalag'e  dans  ses  vitrines  et  en  donnant  aux  arti- 
cles annonces  dans  tout  le  pays  une  place  proeminente 
dans  son  magasin--en  faisant--sienne--la--publicite-des 
ma  nuf  acturiers. 

L'affiche  reproduite  ci-dessus,  bien  coloriee,  pleine 
devie,  10' de  hauteur  par  25'  de  largeur,  s'adresse  plu- 
sieurs  f  ois  par  jour  a  plus  de  3,500,000  Canadiens. 

Mettez  une  carte  du  STAG  dans  votre  vitrine  et 
voyez  quelle  augmentation  d'affaires  elle  vous  vaudra. 

Faites  votre  cette  publicite 

ECRIVEZ  A  LA 

Canadian  Poster  Company 

Edifice   Lewis,  Montreal 

Pour  la  Publicite  par  I'Affiche  n'importe  ou  au  Canada. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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PlusHauteQtialite 
pITEENCANADA 


No  80  FLAT  WHITE 

PAINTS 

°ttavva"pa?nt  works  limited 

"""o  OTTAWA  »Af.co««'» 

^^^^■B  CANADA  ^^^^^^^^m 


OTTAWA  PAINT  WORKS  Limited 

I  OTTAWA 

8UCCURSALE8 

MONTREAL  TORONTO  VANCOUVER 
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Permettez=nous  de  vous  demontrer 

comment  elle  paie 

ELLE  NE  MANQUERA  PAS  DE 
VOUS    PAYER    VOUS    AUSSl 

L'offre  que  nous  faisons  de  tenir  I'agence  B-H  est  une  superbe  occasion  pour  vous  d'ameliorer 
votre  commerce.  Des  le  premier  jour  que  vous  aurez  accepte  cette  agence,  vous  constaterez 
une  augmentation  continuelle  dans  les  affaires  que  vous  ferez.  Tout  comme  un  mineur  juge  de 
la  valeur  du  courant  d'un  "placer"  par  la  quantite  d'or  qu'il  lui  laisse  dans  le  fond  de  son  plat, 
de  meme  vous  pouvez  juger  de  la  valeur  d'une  agence  de  peintures  par  les  profits  qu'elle  laisse 
dans  votre  caisse.  Si  la  ligne  de  peintures  que  vous  representez  actuellement  ne  semble  pas 
vous  donner  un  profit  raisonnable,  considerez  serieusement  la  proposition  B-H  —  qui  ne  man- 
quera  pas  de  vous  donner  de  jolis   profits,  comme  elle  le  fait  pour  d'autres  marchands. 

Nous  pourrions  vous  donner  une  longue  liste  de  marchands  qui  ont  "regenere"  leur  commerce 
en    reliant   leur   magasin    a   notre   superbe   systeme  de  ventes. 

Les  produits  B-H  sont  non  seulement  d'une  qualite  destinee  a  attirer  la  meilleure  clientele  de 
votre  localite  —  mais  en  plus  de  cette  qualite  cxceptionnelle  vous  avez  I'avantage  d'une  coope- 
ration parfaite.  Nous  considerons  nos  relations  avec  nos  agents  comme  un  contrat  entre  asso- 
cies  —  et  nous  faisons  tout  en  notre  pouvoir  pour  leur  aider  a  avoir  le  maximum  d'affaires  que 
la  proposition  B-H  peut  attirer  a  leur  magasin.  _, 

Ecrivez  pour  avoir  plus  de  renseignements  a  ce  sujet. 
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L'ESR&CE  DE 
VINGT-CINQ 


II  y  a  ifulleans  fes  homines serasaient avec linden 
Rasoir  Droit.  11  y  a  vintf-cin^  ans  Us  elaienr  encore 
au  meme  point.    *.         ;  , 

C'est  dlors  queGillette  changes  chases 

Aujourdhui  le  Rasoirde  Surete Gillette 

se  vend  mieux  quaucun  autre,  e'est  la  ven- 
ire la  plusfacileque  vouspuissiez 

^3  fairea#5*£       , 

La croissance  merveilleuse  de la  maisori 
Gillette  tfest  que  le  resultat  du 

Cours  ordinaire  des  choses. 
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:Nouveau    GEANT  VICTOR  NO.  1 


ses 


Un  geant  a  cause  de  la  hauteur 
machoires,  de  sa  prise  so- 
et  de  sa  robustesse. 


De  larges  machoires  qui  encerclent 
parfaitement   la   patte  de  l'ammal. 


Barre  a  bourrelet  brevetee  —  ne 
peut  geler  ni  permettre  d'accumu- 
lation  de  boue,  de  poussiere,  etc. 


Attache    a    fixation    directe       -    ne 
colle  pas  quand  elle  est  rouill£e. 


Declic  fort  et  large  —  Be  fixe  faci- 
lement  dans  la  rainure  du  bras  de 
l'attache. 


Extension  brevetee  sur  le  bout  de 
la  machoire  —  La  machoire  ne 
peut  se  declancher  quand  on  pose 
le  piege. 


Ressort  a  ouverture  haute  et  a  ac- 
tion rapide  —  fait  du  meilleur  acier, 
sciontifiquement  tremp6  et  6prou- 
v6. 


Attache  d'un   modele   nouveau   et  a 
action  douce. 


PIEGE    VICTOR    NOUVEAU    ET 
DIFFERENT   DES    AUTRES 

-un  geant  par  son  nom,  sa  dimension  et  sa  force. 
Un  piege  moderne  qui  saisit  et  retient  solidement  la 
patte  de  l'animal.  Approprie  specialement  pour  trap- 
per les  betes  puantes,  les  rats  musques  et  le  vison. 
Les  machoires  du  Geant  ont  une  prise  solide  —  le 
ressort  rapide' comme  l'eclair  monte  haut  le  long  des 
machoires.  C'est  ici  que  la  dimension  du  geant 
compte,  car  le  ressort  et  les  autres  parties  du  piege 
sont  construits  proportionnellement  plus  grands  pour 
correspondre  a  la  hauteur  additionnelle  ties  machoires. 

SPECIFICATIONS 

Ouverture  des  machoires  4  7/8  pouces.         Poids:    la  doz.  Sy2  lbs 
Empaquetes  Douzaine  Poids  pour 

I'expedition 
En  barils 35     323  lbs. 
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LA  VENTE  DES  CARTOUCHES  POUR  CR08 

CIBIER 

Le  chasseur  du  gros  gibier,  lorsqu'il  achete  des  cartouches,  n'a  le 
choix  que  parmi  les  diverses  marques  de  la  cartouche  appropriee 
a  sa  carabine. 

LES  CARTOUCHES  DOMINION  POUR  LE  GROS  CIBIER 

(Voir  la  liste  plus  bas) 

sont  faites  pour  les  carabines  populaires  au  Canada. 

La  qualite  reconnue  des  cartouches  de  sport  Dominion  est  le  resultat  de 
l'emploi  d'hommes  ayant  perfectionne  ces  facilites  de  production  qui  as- 
surent  la  perfection  d'un  produit. 

L'analyse  chimiqite  er  microscopique  de  toutes  les  matieres  —  la  surveillance  continuel- 
le  a  toutes  les  phases  de  la  fabrication  ■ —  et  des  epreuves  completes  par  le  tir  de  een- 
taines  de  cartouches  ont  pou .■:  resultat  la  velocite  Dominion  ■ —  la  precision  Dominion — 
la  penetration  Dominion  de  chaque  cartouche  empaquet^e  dans  les  boites  portant  la 
traditionnelle  marque  de  fabrique  "D"      Dites  cela  a  vos  clients. 


Les  Cartouches  de  sport   Dominion  sont: 

.25-35  a  bout  mou  sans  fumee. 

.280  a  bout  mou  sans  fumee. 

.30-30  a  bout  mou  sans  fumee. 

.303  a  bout  mou  Savage  sans   fumee. 

.303  a  bout  British  sans  fumee. 


.32  Special. 

.32-40  a    poudre    noire   et   a    bout   mou   cans 

fumee. 
.38-55   a   poudre    noire   et   a   bout   mou    sans 

fumee. 
et  jusqu'a    .57  Snider  a  poudre   noire. 


DOMINION  CARTRIDGE  CO.,  LIMITEO 


120  rue  St- Jacques, 
Montreal. 
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L"'IDEAL" 


est  la  lessiveuse  actionnee  par  Peau  sur 
laquelle  on  peut  compter  pour  avoir  un 
service  long  et  satisf aisant,  lorsque  Ton 
peut  avoir  la  pression  cT eau  requise. 

Le  moteur  est  simple  de  construction, 
n'ayant  pas  de  parties  dedicates  suscep- 
tibles  de  se  detraquer.  II  est  fort  et 
rapide,  et  avec  du  soin  il  durera  des  an- 
nees. 

Chaque  moteur  est  eprouve  avec  soin 
avant  de  partir  de  la  fabrique. 

Dans  la  fabrication  de  P  "  Ideal "  — 
moteur,  cuve  et  autres  parties  —  le 
meilleur  materiel  est  employe  par  des 
ouvriers  d'une  grande  habilite,  de  sorte 
qu'une  fois  la  lessiveuse  finie  elle  appro- 
che  autant  de  la  perfection  qu'il  est  pos- 
sible de  le  f  aire. 


Dowswell,  Lees  &  Co., 


"La  Machine  qui  marche 
toute  seule" 


LIMITED 


Representant:    JOHN    R.    ANDERSON 

36-38  Rue  St-Dizier,         ....    MONTREAL,  P.  Q. 
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"Traction"  — L' Aristocrate 


R 


EMARQUEZ  les  autos  qui  passent  devant  vous  avec  l'equi- 
pement  "Traction".  Presque  sans  exception  vous  voyez 
le  "Maitre  Pneu"  sur  des  voitures  que  leurs  proprietaires 
sont  fiers  de  posseder.  Le  "Traction"  a  une  apparence  tellement 
arislocratique  que  chacun  sent  instinctivement  qu'il  est  toujours 
le  pneu  vrai  pour  l'auto  qu'il  possede  ou  celui  qu'il  va  acheter. 

C'est  presque  certain  que  si  un  Motoriste  n'emploie  pas  les  "Trac- 
tions", il  prefere  un  pneu  anti-derapant  a  prix  plus  faible  tel  que 
le  "Dunlop  Special"  ou  un  pneu  a  surface  unie  comme  le  "Dunlop 
Plain". 

La  Ligne  Dunlop  vous  procure  une  excellente  occasion  de  choisir 
le  pneu  dont  vous  avez  besoin  —  UN  PRIX  JUSTE. 


Dunlop   Tire   St   Rubber   Goods 
Co.,    Limited 

291-3-5    RUE    CRAIG    QUEST,  Montreal. 


La  ligne  Dunlop  consiste  en  pneus  de  haute  qualite  pour  Automobiles,  Camions  automobiles, 
Bicycles,  Motorcycles  et  Voitures;  et  en  caoutchoucs  de  haute  quality,  tels  que  Bandages, 
Bourrelets,  Boyaux  a  incendie  et  Tuyaux  en  general,  Manches  pour  Dragues,  Fournitures  Mili- 
taires,  Nattes,  Tuiles,  Talons  et  Semelles,  Ciments,  Chaussures  en  caoutchouc,  Balles  de  "Golf", 
Tampons  pour  fers  a  cheval,  Produits  de  toutes  descriptions  en  caoutchouc  moul6,  Fournitures 
pour    les    fermiers,    les    plombiers    et    les    chemins  de  fer,  Speciality    generates    en    Caoutchouc. 
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"line  Merveilleuse  Machine" 


"E 


LLE  surmonte  tous  les  obstacles  en 
campagne  et  surtout,  elle  a  ete  et  est 
encore  le  dernier  et  le  seul  auto  qui 
ait  pu  resister  jusqu'a  la  fin  des  hostilites."  — 
Extrait  d'une  lettre  recue  par  la  Ford  Motor 
Company  d'un  soldat  anglais  en  Afrique. 

Sur  des  routes  lacerees  par  les  obus,  a  travers  des  champs  inondes,  ne 
le  cedant  qu'aux  chars  d'assaut  pour  la  faculte  de  passer  par-dessus  les 
debris  et  les  trous  de  bombes,  l'auto  Ford  a  etabli  un  record  mondial  sur 
les  champs  de  batiaille  de  la  Grande  Guerre.  Dans  les  depeches  aux  jour- 
naux,  dans  les  rapports  de  campagne,  dans  les  lettres,  on  a  chante  en  prose 
et  en  vers,  les  louanges  de  la  Ford. 

En  France  —  700  autos  sur  1,000  etaient  des  Fords 
En  Italie  —  850  autos  sur  1,000  etaient  des  Fords 
En  Egypte  —  996  autos  sur  1,000  etaient  des  Fords 
En  Mesopotamie  999  autos  sur  1,000  etaient  des  Fords 
Les  facteurs  de  l'organisation  Ford  qui  out  etabli  ce  record  mondial 

sur  tous  les  theatres  de  la  guerre  restent  les  memes.   lis  se  trouveront  dans 

l'auto  Ford  que  vous  acheterez. 

Ford  Runabout,  $660  ;  de  tourisme,  $690.  Pour  les  modeles  decouverts,  le  sys- 
teme  de  demarrage  et  d'eclairage  electrlques  est  de  $100  en  plus.  Coupe,  $975  ;  Sedan 
$1,175  (pour  les  modeles  fermes,  le  prix  comprend  les  appareils  de  demarrage  et  d'e- 
clairage electrlques).  Jantes  demontables,  porte«pneus  et  pneus  antiderapants  en  ar- 
riere  comme  accessoires  facultatifs  sur  les  voitures  fermees  seulement,  $25  en  plus. 
Ces  prix  sont  f.a  b.  Ford,  Ont.,  et  n'incluent  pas  la  taxe  de  guerre. 

N'achetez    que    des    pieces    Ford    authentiques.       700    vendeurs 
canadiens  et   plus  de  2,000  garages  de   service   les  fournissent. 

Ford  Motor  Company   of    Canada,    Limited 

Ford  —  Ontario 
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VITRBRIB 

GENERALE      POUR      CONSTRUCTION 

16  ONCES,  21  ONGES,  26  ONCES,  29  ONGES,  34  ONGES  ET  39  ONGES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces  biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons   expedier  toutes   commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  speciality. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COMPANY.     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


lESTABLISHEO   I8B5I 
>       1 


POUR  L'EMMAGASINAGE  DE  L'HUILE 
mettra  votre  commerce  d'huile  sur  une  base  pro- 
fitable. Elle  est  a  I'epreuve  du  coulage  et  de 
I'evaporation;  elle  est  precise,  commode,  absolu- 
ment  propre,  jolie  et  elle  sauve  beaucoup  de 
temps.  Elle  vous  permettra  de  vendre  plus 
d'huile  avec  moins  de  travail.  Pas  de  perte  d'au- 
cune   sorte.      Pas   d'odeur. 

Permettez-nous  de  vous  envoyer  notre  litterature 
prouvant  nos  dires. 

S.  F.  BOWSER  COMPANY,  LTD. 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 

Bureaux  de  ventes  dans  tous  les  centres. 
Representants   partout. 


Pensez  a  Votre  Salle  a  THuile 

Songez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
nipuler  de  la  gazoline  et  de  l'huile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
par  1'emploi  d'un  equipement  moderne. 

Chaque  vente  que  vous  faites  vous  donne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
s'en  vont-ils  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  l'huile  ren- 
versee  ou  perdue  par  Ie  coulage,  I'evaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
la  manutention? 

UNE  POMPE 

Fig.    19. 

Equipe- 
ment     pour 
petrole. 


Fig.  241.   Pom- 

pe   a     gazoline 

"Sentinelle 

Rouge". 
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Un  bon  ouvrier  ne  peut 
faire  qu'un  certain  nombre 
de  pneus  parfaits  par  jour,  et 
si  vous  mettez  votre  usine  a  tra- 
vailler  "a  la  hate",  plusieurs  pe- 
tits  details  qui  contribuent  a  assu- 
rer la  perfection  seront  negliges. 
Une  production  "plus  considerable" 
est  obtenue  aux  depens  de  la  qualite. 
Nous  ne  permettons  pas  a  nos  construc- 
teurs  de  pneus  de  faire  plus  qu'un  nombre 
fixe  de  pneus  par  jour,  de  sorte  que  le  tra- 
vail soigne  est  obligatoire.  Nous  avons  ga- 
gne  notre  reputation  avec  la  qualite  et  nous 
allons  la  maintenir. 

Gutta  Percha  &  Rubber  Limited 

Siege  Social  :     TORONTO 

SUCCORS  ALES:  Halifax.  Montreal,  Ottawa,  Toronto.  Fort  William, 
Wipnlpeg,  Retina,  Saskatoon,  Calgary,  Edmonton,  Lethbridge,  Vancou- 
ver et  Victoria. 


■?.:.■  M 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures  et  Vernis, 
Huiles,  Vitres,  Materiaux  de  Construction,  etc. 

EN   GROS  SEULEMENT 


NOS  voyageurs  sont  actuellement   en    route   pour  vous  visiter;    ils  vous  offriront  les  dernieres 
nouveautes  de   I'annee. 
RESERVEZ   quelques    minutes  d'examen    a    leurs  echantillons,  ce  ne  sera  pas  du  temps  perdu 
pour  vous. 
LEUR  collection  d'articles  est  aussi  complete  que  possible  et  presente  un  assortiment  des  plus 
varies. 
NOS  prix  ont  ete  etablis  avec  soin,  vous  ne  pouvez    manquer    de    les    trouver    avantageux    et 
nous    esperons    que    vous    voudrez    bien    nous  donner   la   faveur  de   vos   ordres,  que   nous 
remplirons  a  votre  entiere   satisfaction. 


L.-H.  Hebert  &  Cie.,  (Limitee) 


-    -    IMPORTATEURS 

297  et  299  rue  Saint-Paul. 


MONTREAL 


Pouvez-vous  toujours  mettre  la  main  Instantanement 
ou  ce  papier  "necessaire  a  la  minute  meme"? 
Ou    devez-vous   tout   bouleverser   sur   votre   bureau  — 
—  probablement   sans   resultat  —  dans  vos   filieres? 
Vous  savez  vous-meme  combien  on  peut  perdre  de 
temps   precieux   en   suivant  l'une  ou  l'autre  de  ces 
deux    dernieres    methodes    depourvues    d'orgamsa- 
tion.  .   ,     ,, 

Un  Classev.r  a  Demi  Section  "Office  Specialty  . 
vous  evite  toute  perte  de  temps  par  retards.  Pres 
de  votre  bureau  vous  gardez  cet  assistant  "tou- 
jouis-au-travail".  Vous  y  placez  les  papiers  —  les 
comptes,  les  documents  strictement  personnels 
dont  vous  pouvez  avoir  besoin  a  la  minute  dans 
votre  travail  depuis  le  matin  jusqu'au  soir. 


sur  cet  important  document  d'affaires  —  cette  lettre 

ou   attendre   impatiemment   qu'un   assistant   recherche 

Si  vous  avez  a  faire  face  au  probldme  de  trouver 
de  suite  tel  ou  tel  papier  a  1' instant  ou  vous  en 
avez  besoin,  ecrivez-nous  aujourd'hui  a  notre  bu- 
reau pour  recevoir  une  brochurette  descriptive 
vous  disant  combien  vous  pouvez  r£soudre  aisfi- 
ment  ce  probleme. 

OFFICE   SPECIALTY   MFG.   CO.,   LIMITED 

Les    plus    grands    fabricants    de    classe-papiers    de 

I'Empire    Britannique. 

Bureau:    81   Rue   St-Pierre,    Montreal. 


Pouvez-vous  toujours 

mettre   la    main  instanta        ^ 

nement  sur  "tel  papier"  ?       1§ 
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DE  QUELS  ARGUMENTS 

VOUS  SERVEZ-VOUS  dans  la  VENTE  des  DEMI-SEMELLES  ? 


I 


NSISTEZ-VOUS  sur  la  Ion- 
gue  duree  et  l'economie  ? 
Alors  les  millions  de  gens  qui 
sont  enthousiastes  des  Neolin 
secondent  vos  dires.  Car  les 
Neolin  donnent  une  longue 
duree  —  comme  demi-semelles 
aussi  bien  que  sur  des  chaussu- 
res  neuves. 

Parlez-vous  du  confort?  Alors 
les  Neolin  donnent  le  plus 
grand  confort  possible  —  em- 
pechent  de  glisser  et  elles  sont 
flexibles. 

Parlez-vous  de  la  valeur  ? 
Alors  la  marque  Neolin  etam- 
pee  sur  la  semelle  represente 
une  qualite  connue.  Elle  don- 
ne  a  votre  prix  une  significa- 
tion definie. 


Votre  commerce  de  demi- 
semelles  deviendra  de  plus  en 
plus  profitable  si  vous  voyez  a 
ce  que  les  demi-semelles  que 
vous  vendez  soient  telles  que 
vous  les  representez  en  les 
vendant. 

Ne  vous  laissez  pas  induire  a 
accepter  une  contrefacon. 
Specifiez  une  quantite  —  que 
la  plus  grande  partie  de  votre 
stock  soit  composee  de  demi- 
semelles  Neolin  et  voyez  a  ce 
qu'on  vous  donne  des  Neolin 

—des  n-e-o-l~i:n. 

Placez  le  carton  bien  en  vue 
sur  votre  comptoir. 

The  Goodyear  Tire  &  Rubber 
Co.  of  Canada,  Limited. 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant". 
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L'ecole  Commerciale  Lalime 

Limitee 
EST  MAINTENANT  A 

LYSTEB,  P.  Q. 

Cette  Fameuse  Maison  d  Education 

autrefois  de  Saint-Hyacinthe  est  maintenant  a  Lyster, — site  ex- 
tremement  plus  avantageux — et  dans  un  local  idealement  ame- 
nage  pour  le  confort  des  eleves. 

L'Ecole  Lalime  ne  recevra  desormais  que  les  garcons. 

Le  cours  est  exactement  le  meme  qui  a  fait  de  cette  institu- 
tion une  des  plus  importantes  parmi  les  ecoles  laiques  au  Canada. 

L'enseignement  comprend  le  cours  commercial  complet,  an- 
glais, francais,  comptabilite  dans  toutes  ses  branches,  clavigra- 
phie,  telegraphie  avec  administration  des  gares,  etc.  Enseigne- 
ment  individuel  a  chaque  eleve. 

Les  eleves  desirant  se  specialiser  dans  l'une  quelconque  des 
matieres  enseignees,  recoivent  des  cours  speciaux  ou  chaque  ma- 
tiere  est  developpee,  approfondie  et  enseignee  dans  ses  moin- 
dres  details. 

L'ecole  est  sous  le  controle  et  Phabile  direction  de  son  fon- 
dateur  lui-meme,  M.  B.  Lalime. 

LES  COURS  SONT  COMMENCES  —  les  eleves  peuvent  se 
presenter  et  commencer  leurs  etudes  des  maintenant. 

Pensions  de  premiere  classe  a  prix  tres  moderes  pres  de  l'Ecole. 

Prospectus  envoye  partout  sur  demande. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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DE8  AVANTACES  EXCLUSIFS,  BIEN  ANNONCES, 
FONT  FAIRE  DES  VENTES  RAPIDES  ET  FACILES 

Annonces  sur  une  grande  echelle  dans  les  principales  publications  du  Canada, 
les  nombreux  avantages  exclusifs  decrits  plus  bas  font  des  produits  Maxwell 
les  appareils  preferes  partout.  Ces  avantages  ajoutes  au  systeme  liberal  de 
cooperation  avec  le  vendeur  Maxwell  ont  pour  resultat  de  donner  une  ligne 
exceptionnellement  profitable  et  facile  a  vendre. 

CELA  VOUS   PAIERA  BEAUCOUP  D'AVOIR   EN   STOCK   ET   DE 

POUSSER  LA  VENTE  DES 


7*Kxm>e&* 


LA   LAVEUSE   "CHAMPION" 

Tine  laveuse  i  haute  vitesse  sur  coussinet  a 
biUes,  legere,  silencleuse  et  ii'uii  fonctionne- 
ment  facile.  Ses  euKrenages  renfermes  ren- 
dent    sa    manoeuvre    sans    clanger. 

Le  plus  simple  et  le  plus  facilj  a  (aire  fonc- 
tionner  de  tous  les  types  de  machines  ft,  haute 
vitesse.  1'eut  etre  actionnee  imp  mi  levier  .^ 
main  (montrfi  dans  la  vignette)  ou  par  une 
manivelle  placee  au  i>out  de  I'arbre  de  la  roue. 

Elle  est  faite  au  Canada  avec  du  cypres  de 
la  meilleure  qualite  et  elle  est  superieure  a 
toutes  les  laveuses  importees  aux  points  de 
vue   du    modele,    de  la  construction   et   du   flnl. 


n 


LA    BARATTE    "FAVORITE" 

PlUS    de     "Favorites"     BOnt     vendues    annuelle- 

ment  au  Canada  epic  celles  de  toutes  les  autres 
marques  ensemble.  Le  baril  est  en  chfine  Im- 
ports de  la   meilleure  qualite  avec  des  supports 

lini  aluminum,  des  enussinets  ft  rouleaux  ex- 
ceptionnellement urns.  Bile  marche  facile- 
ment  et  dure  longtemps.  Remarquez  la  pom- 
gnee  du  levier  en  forme  d'arc,  flxee  pour  etre 
tournee   ft    drolte   OU   a   frauche.    a    volonte. 


LE   MALAXEUR   A   BEURRE 
PHILADELPHIA    DE    MAXWELL 

Le  Malaxeur  Philadelphia  donne  du  meilleur  beurre  et  de 
plUS    gros    profits,       II    est    adopte    par    les    medicines    labrlques 

iic  i, mire  de  partout.  11  fait  un  beurre  ferme,  unlforme  et 
consistant.  Trois  dimensions  au  cholx:  14  pouces,  17  pou- 
ces   ci    iiu   pouces   <\r   large. 


Ecrivez-nous  aujourd'hui  pour  avoir  notre  catalogue  et  nos  prix. 


Maxwells  Limited, 


St.  Marys,  Ont. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Fournaises 
a  Air  Chaud 


Plus  que  jamais  auparavant  dans  1'histoire  du  chauffage  des 
maisons,  ce  probleme  est  serieusement  etudie  par  le  proprietaire 
et  par  le  locataire.  De  sorte  qu'il  est  absolument  necessaire  que 
l'entrepreneur  qui  installe  le  systeme  de  chauffage  connaisse  par- 
faitement  ce  sujet  pour  preparer  intelligemment  des  estimes,  un 
plan  et  voir  a  Installation  des  systeme  a  air  chaud. 

Le  chauffage  a  air  chaud,  lorsqu'il  est  intelligemment  et  bien 
pose,  est  reconnu  par  les  meilleures  autorites  comme  le  systeme 
de  chauffage  le  plus  hygienique,  le  plus  pratique  et  le  plus  eco- 
nomique. 

Nos  experts  en  fait  de  chauffage,  qui  consacrent  tout  leur 
temps  a  cette  industrie,  sont  des  hommes  qui  se  font  gloire  de 
suivre  la  marche  du  progres  dans  la  pose  des  chauffages  a  air 
chaud,  et  leurs  services  vous  sont  offerts  gratis  chaque  fois  que 
vous  avez  besoin  de  leurs  conseils. 

Si  vous  tenez  a  garder  votre  renom  comme  bon  poseur  de 
chauffage  a  air  chaud,  voici  quelques  points  vitaux  a  considerer: 
toujours  recommander  la  pose  des  appareils  d'un  manufacturier 
en  renom  dont  la  garantie  accompagne  toujours  la  votre;  faire 
l'installation  suivant  les  methodes  les  plus  modernes,  en  em- 
ployant  des  materiaux  de  premiere  classe  et  a  un  prix  vous  per- 
mettant  de  faire  faire  le  travail  par  les  meilleurs  ouvriers,  car 
alors  votre  client  recevra  la  pleine  valeur  de  l'argent  qu'il  depen- 
sera,  et  vous  realiserez  non-seulement  un  profit  qui  vous  permet- 
tra  de  vivre,  mais  vous  aurez  la  reputation  de  faire  un  travail  re- 
commandable  et  satisfaisant,  ce  qui  ne  manquera  pas  d'ajouter 
enormement  au  SUCCES  de  votre  commerce. 


THE  McCLARY   MANUFACTURING   CO. 


23  RUE  WELLINGTON,  MONTREAL 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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PINK'S 
LUMBERING  TOOLS 

I  LES  OUTILS  DE  BUCHERONS  DE  PINK 


FAITS 

AU 

CANADA 


Les  Outils  Etalons  dans 
toutes  les  Provinces  du 
Dominion,  en  Nouvelle- 
Zelande,  en  Australie, 
etc. 


Nous  manufacturons  toutes  Bortea  d'outils  de  Bucherons.  Lagers  et  durables. 

Nous  avons  fourui  un  grand  nombre  d'outils  de  Bucherons  pour  les  Batail- 
lons  Forestiers  d'Outremer. 

Les  outils  de  Pink  donnent  un  service  qui  leur  vaut  la  recommandation  de 
tous  ceux  qui  en  font  usage  part  out.  Si  quelque  personne  en  Angleterre,  en 
Ecosse,  ou  ailleurs  ayant  besoin  d'outils  de  cette  espece.  s'en  enquiert  au- 
pres  des  Canadiens  qui  emploient  nos  inarehainlises,  elle  ne  peut  nianquer 
d'etre  convaincue. 

Nous  manufacturons  aussi  des  Leviers  a  Wagons 

Telephone  Longue  Distance   No  37. 

VENDUS  DANS  TOUT  LE  DOMINION  PAR  TOUS  LES  MARCHANDS  DE 
QUINCAILLERIE  EN  GROS  ET  EN  DETAIL. 

Nous    sollicitons    les    affaires    d'exportation 
Ecrivez-nous  pour  Catalogue  et  Liste  de  Prix. 


THE  THOMAS  PINK  COMPANY,  LIMITED 

PEMBROKE,  ONTARIO,  CANADA. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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SIMONDS 


Scie  Passe-pa 
tout  Crescent 
Ground 

No  13 


Voici  une  scie 
de  la  largeur  or- 
dinaire   avec    dent 
^  * '  Champion.   Faite  spe- 

cialement  pour   seier  le 
bois  dur,  elle    est    connue 
sous  le  No  13  Speciale  pour 
bois  dur.    Les  Scies  Passe-Partout 
Crescent  Ground  de  Simonds  sont  ga- 
ranties  scier  plus  facilement,  plus     vite  et 
rester  aiguisees  plus  longtemps    que    n'importe 
autre  scie,  quel  que  soit  son  prix. 


Simonds  Canada  Saw  Co.,  Limited 


RUE    ST-REMI    ET    AVENUE    ACORN,    MONTREAL,    Que. 
Vancouver,  C.A.  St-Jean,  N.B. 


J.  1. 1 


MARCHAND  DE  BOIS 

EN    GROS    ET    DETAIL 

BOIS    DE    SCIAGE,    BOIS    DE    PULPE 

BARDEAUX,  LATTES,  BOIS  DE 

CHAUFFAGE,    CHARBON, 

FOIN,    GRAIN,    ETC.,  ETC. 

Telephones: 
Bell  No.  57 
Local  No.  122 

VICTORIAVILLE,  Que. 


f  n   ficrlvant  aux  annonceurs,  mcntlonnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


Vo    XXXII  —  No  37.  LE  PRIX   COURAxNT,   vendredi  12  septembre  1919. 


17 


"Les   marques  qui   vous   donnent  une  prise   sur   le  commerce" 

Pelles  avec  Douille  et  Manche  Solide  Brevete 

M  s    BULL  DOG 

Marques  :i    pQ^ 

PellesaCharbonetPellesordinairesadosplat 

m  S    M008E 

Marques  :j    BUCK  CAT 

FABRIQUEES  PAR 

THE   CANADIAN   SHOVEL    &   TOOL    CO.,    LIMITED 

HAMILTON,   CANADA 

ACENTS  :  THE  J.  H.  ROPER  COMPANY,    MONTREAL 


En   ecrivant   aux   annonceurs.  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LA    BOUTEILLE 


Garde 
Chaud 


Garde 
Froid 


IVL   le  Marchand   de   quincaillerie,   cooperez- 
vous  avec  notre  publicite  nationale  ? 

Une  commande  de  quarante  produits  Ther- 
mos vous  donne  droit  a  des  reductions  de  25- 
10-10  pour  100  sur  les  prix  du  detail.  Si  vous 
n'avez  pas  recu  notre  plus  recent  catalogue 
ainsi  que  notre  circulaire  d'assortiment,  ecri- 
vez  aujourdhui  pour  les  avoir.  Commandes 
plus  petit es,  reductions  de  25  et  10  pour  100 
sur  les  prix  du  detail. 


Cet  auto  est 
actuellement 
au  Canada 
pour  attirer 
l'attention  du 
public  sur  les 
veritables 
nroduits 

THERMOS. 
Nous  voulons 
rendre  visite 
a  votre 
magasin 
avec  cet  auto 


L'auto-annonce    Thermos    est    actuellement    au    Canada    pour    cooperer    avec 
les    marchands    vendant    les    veritables    produits    Thermos. 


La  plus 
efficace 
methode 
d'annonce 
que  le  monde 
ait  connue. 
Faites  de 
votre 

magasin  un 
depot 

THERMOS 
en  achetant 
par  grosse 
quantite  et 
augmentez 
vos  ventes  de 
Thermos. 


Thermos    Bottle   Company,    Limited 

146  Wellington  Street  West 
TORONTO 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.o- 
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Toles    Galvanisees 


**    CANADA  ** 


Les  toles  d'acier  galvanisees  Premier  sont  faites  en    grande 
quantite  au  Canada  depuis  le  commencement  de  1915. 


Plus  de  40,000  tonnes 
fabriquees  au  Canada  pour  les 
Canadiens. 


Attention  a  la  marque  de  fabrique  Premier 
Votre  marchand  de  gros  la  vend. 


QUALITE,  PRIX  ET  SERVICE  SANS  EGAUX 


Dominion  Sheet  Metal  Corporation,  Ltd 

HAMILTON. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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CE  QUE  SIGNIFIECETTE 

MARQUE   DE  COMMERCE 

Que  les  peintures,  vernis,  teintures,  couleurs  et  emails  Sherwin-Williams  sont 
non  seulement  employes  dans  1'univers  entier,  mais  encore  que  cette  marque 
de  fabrique  est  connue  partout  ou  a  penetre  la  civilisation. 

Elle  est  renommee  comme  l'embleme  de  peinture  le  plus  connu.  Ou  elle  est 
etalee,  les  acheteurs  font  acquisition  de  peinture  sans  discussion,  sachant  que 
la  reputation  seule  est  le  resultat  de  la  qualite  et  de  methodes  d'affaires  equi- 
tables. 

Si  vous  vendez  la  ligne  Sherwin-Williams,  vos  clients  sauront  que  vous  tenez  la 
meilleure  qui  soit.  En  outre  la  Sherwin-Williams  est  la  mieux  annoncee. 
Depuis  des  annees,  nous  parlons  des  merites  de  la  S.  W.  P.  sur  les  placards,  les 
affiches  peinturees,  dans  les  quotidiens,  les  magazines,  les  journaux  d'agri- 
culture,  etc.  II  n'y  a  pas  de  peinture  qui  soit  aussi  connue — il  n'y  en  a  pas 
d'aussi  populaire. 

Vous  vendrez  plus  de  peinture  si  vous  vendez  la 
Sherwin  -  Williams.  Ecrivez-nous  au  sujet  de 
Vagence  de  votre  localite. 

The  Sherwin-Williams  Co. 

of  Canada,  Limited. 

PAINT.    VARNISH     &    COLOR     MAKERS 

LINSEED        OIL         CRUSHERS 

FACTORIES!    MONTREAL,    TORONTO,    WINNIPEG,    LONDON,    ENC. 

OFFICES    A    WAREHOUSES:     MONTREAL.    TrRONTO.   WINNIPEG,   VANCOUVER.    LONDON.    Eu  N  O 


J 
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LES  PRODUCTS   TAPATCO  PAIENT  BE  BONS  PROFITS. 

BOURRURES  A  COLLIER  DE 
CHEVAL 

Les  bourrures  recommandables  a  collier 
sont  une  telle  necessite  au  confort  de  tous 
les  chevaux  de  votre  district  que  des  occa- 
sions de  ventes  sont  toujours  assurees. 
Vous  y  gagneriez  a  ne  vendre  que  les  meil- 
leures.  CEST-a-DIRE  LES  TAPATCO. 
LES  BOURRURES  A  COLLIER  DE 
CHEVAL  TAPATCO  augmentent  l'efn- 
cacite  du  cheval  en  prevenant  les  epaules 
contusionnees,  blessees  ou  irritees. 
Chaque  bourrure  de  collier  de  cheval  TA- 
PATCO est  munie  de  notre  attache  a  agra- 
fe brevetee  exclusive  qui  permet  l'emploi 
de  la  bourrure  longtemps  apres  que  le  tissu 
a  ete  affaibli  par  l'usage  continuel. 
Envoyez  aujourd'hui  meme  une  comman- 
de  d'essai  a  votre  marchand  de  gros. 

{ANTS  ET  MITAINES 

Tous  les  marchands  avises  ne  manquent  pas  de  profiter  de  la  vente 
exclusive  de  ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  gants  et  de  mitaines. 
LES  GANTSET  MITAINES  TAPATCO    represented    une    tres 
bonne  valeur  pour  l'argent  debourse  et  ils  off  rent  un  choix  conside- 
rable et  varie  pour  repondre  a  tous  les  besoins  de  vos  clients. 
Modeles  Gantelet,  a  poignet  tricote  et   haut  avec  bande,   pesants, 
moyennement    pesants    et    le- 
gers;  gants  avec  bouts  en  cuir 
et  gants  avec  surface  en  cuir, 
gants  et  mitaines  en  Jersey  tan, 
ardoise  et  oxford. 

C'est  le  bon  temps  de  placer 
votre  commande  pour  votre 
commerce  de  cette  annee. 

THE 

MERICAN  PAD  and  TEXTILE  COMPANY 

CHATHAM,     ONTARIO 
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Bees  de  Lampe  'CORRECT  (type  a  flamme  en  eventail) 

DE  25  p.c.  a  50  p.c.  PLUS  DE  LUMIERE  QUE  N'IMPORTE  QUEL 

AUTRE  BEC 


Notre  manteau  en  acier  bre- 
vete  egalise  la  prise  d'air  et 
assure  une  combustion  cor- 
recte. 


*^*\     Notre  bee  "A"  vous  donnera 


autant   de   lumiere  que  n'im- 
porte  quel  bee  "B"  ordinaire. 


Combustion  Correcte  Ne  Chauffe  Pas 

Chaque  Bee  Garanti 

Si  vous  n'avez  jamais  tenu  en  magasin  les  Bees  "CORRECT",  donnez  a  votre 
marchand  de  gros  une  commande  d'essai  et  voyez  comme  ce  sont  de  veritables 
bons  bees. 

Fabriques  seulement  par 

The  Schultz  Mfg.  Company,  Limited 

Hamilton,    Canada. 

Donnez-nous  le  nom  de  votre  marchand  de  gros  et  nous  vous  enverrons  un 

echantillon. 


AVIS  AUX  MARCHANDS! 

Presque  toutes    les  eglises  ont  besoin  d'une 
de  ses  armoires  d'acier  pour  sacristie. 

Chaque  commande  vous  donne  un  joli  profit.  Pourquoi  ne  pas  agir  comme  notre  re- 
pr6sentant  dans  votre  locality  et  faire  des  profits  additionnels,  comme  le  font  un  grand 
nc.nibre  d'autres  marchands  entreprenants. 

L'armoire  illustr^e  ici  est  toute  en  acier,  a  l'epreuve  du  feu  et  elle  est  munie  a  l'int6- 
rieur  de  compartiments  pour  cierges,  huile,  allumettes,  encens,  encensoirs,  etc.  Elle 
est  superbement  finie  en  noir  mat,  ornement^e  de  riche  garniture  doree  et  surmont^e 
d'une  croix,  tel  que  la  vignette.  Choix  d'autres  finis  dore  ou  bronze,  si  desire.  Par 
suite  de  la  nature  inflammable  de  ce  qu'elle  renferme,  le  fait  que  cette  armoire  est  a 
l'epreuve  du  feu  la  recommande  hautement  a  vos  autorites  religieuses. 

Nous  fabriquons  plusieurs  lignes  pour  lesquelles  vous  pouvez  prendre  des  commandes, 
et  nous  cooperons  avec  vous  sous  tous  rapports,  en  vous  fournissant  des  modeles,  des 
estim6s,  traces  bleus,  etc. 

Echelles  de  sauvetage,  marquises,  cloture  en  fer,  tablettes  comm^moratives,  armoires 
a  linge  en  acier,  tablettes  d'acier,  gardes  protectrices  de  fenetre,  etc.,  etc. 

Bureau  de  Montreal:  1328  avenue  de  THotel-de-Ville. 

Tel.  St-Louis,  533 


Halifax 
Montreal 
Ottawa 
Toronto 


Ecrivez  pour  avoir  brochurettes   illustrees 

THE     DENNIS    WIRE     &     IRON 

WORKS    CO.,     LIMITED 

LONDON, 

CANADA. 


Hamilton 
Winnipeg 
Calgary 
Vancouver 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Augmentez    vos    Ventes    en    tenant    la    ligne 

MAPLE    LEAF 


Pour   les   clients   qui    demandent    un    gros    range    d'acier   de    haute    qunlite    a    un    prlx    mod6re. 

LE  MAPLE  LEAF  MONARCH 

Avec   reservoir  et    r£ehaud   uni.      (Fait   aussi  avec   reservoir.)      in   nouveau  coulisse  pour  prise   directe  d'air  assure 

''    controls  parfail   de  la  cuisine. 

perpen- 
bois. 

111. IS. 

..  tfrosse  tOle  d'acier.  le  haul  ilu  tourneau  etant  fait  dc  deux  dOUDies  a'acier 
?P ais.  av,e^.cle  'amiante  entre  les  deux  doubles.'  Dessus  avec  plaque  a  clef.  La  section  avant  est  munie  d'une  coquille 
iDi-oner  nit).     Barre  tubulaire  pour  linges  et  thermometre  pour  le  tourneau.     Divers  modeles  de  rechauda  peuvent  etre  fournls. 

ECRIVEZ    POUR    AVOIR    CATALOGUE    ET    PRIX. 

Kaliiii|iics    par 

THE  BEACH  FOUNDRY    COMPANY  LIMITED 

OTTAWA  -  -         CANADA 

Dlstributeurs   pour   I'Ouest:    THE    CANADIAN    SUPPLY    COMPANY,    LIMITED,    SASKATOON,    SASK. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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Augmentez  vos  Ventes  en  tenant  la  Ligne  Maple  Leaf 


Un  range  de  fonte  pour  usage  dur  avec  les  dimensions  les  mieux  appropriees 
pour  donner  une  longue  duree  et  de  la  satisfaction  a  la  personne  qui  s'en  sert. 

LE  MAPLE  LEAF  OTTAWAN 

Avec    reservoir   et    avec    rechaud    en    tuiles.    porte    a    bascule    en    nickel    et    corniche.       (On    a    le 
choix    parmi    d'autres    rechauds    plus    unis    ou     plus    ornementes.)       Fait    aussi    sans     reservoir. 

Fait  en  deux  dimensions:  fourneau  de  18"  x  18"  x  12y2",     et  fourneau  de  20"  x  20"  x  12%" 

Boite  a  feu  spacieuse.  Brique  a  feu  en  trois  sections  en  arriere  et  brique  a  feu  en  trois  sections  en  avant.  Grilles 
Duplex  6paisses,  faciles  a  tourner  pour  le  charbon  et  pour  le  bois.  Grille  plate  sp^ciale  pour  le  bois  seulement.  Les 
grilles  peuvent  etre  facilement  interchange's  sans  de>anger  Fint6rieur  de  la  boite  a  feu.  On  les  fait  glisser  pour  les 
enlever  ou  les  remettre  en  place.  Grand  ceridrier.  Foyer  a  coulisse.  Centres  et  ronds  6pais  renforc^s.  Base  pesante  et 
forte. 


Fabrique   par 


The  Beach  Foundry  Company  Limited 

Ottawa,     Canada. 

Distributeurs   pour   I'Ouest:    The   Canadian   Supply     Company,   Limited,  Saskatoon,  Sask. 
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Augmentez    vos    ventes    en    tenant    la    ligne 

MAPLE  LEAF 

Un  appareil  Domestique  Combine  pour 

Le  Chauffage,  la  Cuisine  ordinaire 

et  la  Cuisine  au  Four. 


LE  COMPOSITE 

Avec  fourneau.    (Panneau    a   tuiles   et   grilles) 

Reservoir  de  cuivre  martete,  d'une  capacity  de  plus 
de  auit  gallons. 

Chambre  a  combustion  Quebec. 

Choix  de  grilles  triangulares  on  centre  a  palette, 
tel  qu'illustre  sur  l'autre  page. 

Fourni  avec  ou  sans  reservoir. 

Des  milliers  de  clients  satisfaits. 

Une  brochurette  remplie  de  temoignages  sera  en- 
voyee  sur  demande  prouvant  que  cet  appareil 
remarquablement  efficace  economise  le  combus- 
tible et  cuit  rapidement. 

Fabrique  par 


COUPE    TRANSVERSALE    DE     L'APPAREIL. 
Montrant    comment    la    chaleur    passe    sur    les    cinq    cotes 

du     fourneau,      donnant    une      remarquable      efficacite 

pour    la    cuisson. 
Remarquez    les    exclusivites    indiquees    ici  : 

A.  Un     registre     reglable    donne    la     bonne    chaleur    dans 

le    fourneau. 

B.  La    polgnee    a    rochet    du    registre    peut    etre    placee    a 

I'endrolt    desire    sur    le    cadran. 

C.  Porte    du    fourneau    a    bascule    et    a    contre-poids.    dou- 

blage  double,  avec  espace  pour  I'air  mort  entre  les 
deux,  munie  d'un  thermometre  a  fourneau,  ferme- 
ture  a  friction  et  poignee  toujours  froide.  Chapeaux 
de  penture  nickeles  et  faciies  a  enlever. 

D.  Ronds    a    grosses    cotes. 

E.  Tablettes    de    cote    enlevables. 

F.  Epandeur    de    chaleur    pour    repartlr    unlformement    la 

chaleur   sur    les   quatre    ronds. 

G.  Grand   cendrier   de   9J4"    x    W/2"    x   4'4". 

H.   Tiroir    a    cendres    nickele    et    pouvant    s'enlever. 

I.     Rond    fait    de    plusieurs    sections. 

J.    Le    levier  a    rochet   de    la   grille   tient   en    I'air   la   section 

avant   pour  faire   cuire   sur   la   grille   ou   activer   le   'eu. 
K.    Un    puissant    rechauffeur   d'eau    peut   y   otre    installe. 
L.   Appuis-pieds   nickeles. 
M.   Grille   suspendue   a    bois   pour   I'ete. 
N.   Cuisson    parfaite   dans   un    fourneau    blen    isole. 
EN     RESUME:— 

L'appareil  combine  fait  I'office  d'un  Range  et  d'une 
fournaise,  coiite  molns  cher.  est  toujours  pret  a  servir 
et    II    n'est   pas   encombrant   dans    une    cuisine. 


THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY,  LIMITED 


OTTAWA 


CANADA. 


Distributeurs  pour  I'ouest:   The  Canadian  Supply  Company,   Limited,  Saskatoon,  Sask. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Augmentez   vos    Ventes    en    tenant   la    ligne 

MAPLE    LEAF 


Un    assortment    insurpasse 
de    fournaises 


Modeles    pour    attirer    tous 
les  acheteurs  possibles. 


FOURNAISE      QUEBEC 
Avec   Grilles 
Dessus      tournant      s'ouvrant 
sur  la  grandeur  de  la  bofte  a 
feu.      Support      tournant      en 
nickel    pour   la  theiere. 


FOURNAISE  QUEBEC  PARLOR 
Dessus  de  fantaisie  et  appuis-pieds 
en  plus  des  Quebec  ordinaires. 
Remplace   le  fourneau   a  air  chaud. 


QUEBEC    AVEC    DESSUS    A 

DEUX    RONDS 
Commode      pour     la     cuisine. 
Dessous    du    dessus    en    fonte 
epaisse.      Faits      aussi      sans 
grilles. 


Corps  en  acier  poli.  Bonnet  et  dessus  tournant  completement.  Cendrier  pouvant  s'enlever.  Re- 
gistres  de  controle  a  action  rapide.  Cendrier  de  toute  la  dimension  du  foyer.  Brique  a  feu  de 
la  meilleure  qualite.  Grilles  triangulaires  ou  avec  palette  au  centre.  La  porte  du  cendrier  em- 
peche  les  cendres  de  se  repandre  dans  la  piece. 

Vous  avez  le  choix  parmi  des  grilles  "  Triangulaires  " 
ou  "  avec  palette  au  centre. " 


GRILLES 

TRIANGU- 

L  A  I  R  E  S     — 

Trois  grilles 
se  brassant  se- 
parement  dans 
un  support  re- 
sistant. 


GRILLES 
AVEC  PALET- 
TE AU  CEN- 
TRE —  Gros- 
se  grille  a  bas- 
cule pour  I'en- 
evement  des 
cendres.  La 
palette  du  cen- 
tre se  tire 
pour  laisser 
passer  le  ma- 
chefer. 


MANUFAC- 
TUREES     PAR 


THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY  LIMITED 

OTTAWA,     CANADA. 

Distributeurs  pour  I'Ouest:   THE  CANADIAN  SUPPLY  CO.,  LIMITED,  SASKATOON,  SASK. 
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QUI  VOUS  ENCOURAGE 

Si  vous  tenez  compte  de  vos  interets  personnels, 
des  interets  de  votre  famille  et  de  la  localite  dans 
laquelle  vous  vivez,  vous 

Acheterez  les  Produits   des  Usines  Canadiennes 


Un    Dollar    Canadien     vaut 
cent      centins      au      Canada 


Parmi  les  produits  que  nous  vendons  au  commerce  de  quincaillerie,   Bgurenl   les  suivants: 


Clous 

Broche 

Noix 

Vis 

Cloture  en  fil  de  fer 

Rondelles    (Washers) 

Rivets 

Fers  a  cheval 

Clous  de  broche 

Boulons 

Clous  de  fers  a  cheval 

Barrieres.    etc. 

THE 

STEEL  COMPANY 

OF 

CANADA 

LIMITED 

HAMILTON  -  -  MONTREAL 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   C.ourant",  s-v.p. 
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Garniture   unie   avec   porte   en   mica 


FOURNAISES 

CARREES 

"GOOD 

CHEER" 


Interieur  en 
brique  et  Grilles 
a  rouleau 


Garniture   ioute   nickelee 


Fourneau  de  15J/2  x  13  x  10  avec  tablette  au  bout  ou  reservoir. 

THE  JAMES  STEWART  MFG.  CO.,  LIMITED 

WOODSTOCK  ONTARIO 

THE    JAMES    STEWART    MFG.    CO.    LTD.  METALS     LIMITED 

156   Lombard   St.,  Winnipeg,   Man.  Calgary  et   Edmonton,  Alta. 

Mclennan    mcfeely  &  co.,   ltd. 

Vancouver,   C.A.  ' 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.s. 
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Le  CABINET  "GOOD  CHEER" 


Tout  blanc 


Tres  visible 


UN  RANGE  A  FOURNEAU   ELEVE 

pour  le  charbom  et  le  bois.     D'une  dimension 

nouvelle  avec  quatre  ronds  de  9"  et  fourneau 

de  20  x  17  12" 


Pour  residences  de  ville 
et  de  campagne,  aussi 
bien  que  pour  celles  de 
la  ferme,  il  off  re  au  mar- 
chand  un  grand  champ 
d'affaires,  car,  plus  que 
jamais  auparavant,  les 
gens  apprecient  tout  ce 
qui  est  moderne,  de  bon 
gout  et  pratique  —  et  le 
Cabinet  possede  toutes 
ces  qualites. 


Garniture  email  blanc;  fini  nickele  et  vernisse;  dessus  poli  —  rien  a  miner 
grilles  Duplex;  grand  cendrier;  26  pouces  pour  le  bois;  joli  rechaud  bas  pou- 
vant  rechauffer  superbement  la  cuisine  quand  on  le  desire;  rechauffeur  d'eau 
en  avant  ou  reservoir  poli,  ou  Ton  peut  se  servir  des  deux  avec  le  range;  net- 
toyeurs  dans  toutes  les  conduites  verticales;  avec  ce  poele,  il  n'est  plus  neces- 
saire  de  se  courber  ni  de  se  baisser  pour  atteindre  le  fourneau,  et  il  est  garanti 
bien  cuire  au  charbon  ou  au  bois. 

C'est  un  poele  complet  —  allons-nous  vous  envoyer  plus  de  renseignements 

et  nos  prix? 

THE  JAMES  STEWART  MFG.  CO.,  Limited 

WOODSTOCK  ONTARIO 

THE    JAMES    STEWART    MFG.    CO.    LTD.  McLENNAN    McFEEL  Y   &   CO.,    LTD. 

156  Lombard  St.,  Winnipeg,  Man.  Vancouver,   CA. 

METALS  LIMITED 
Calgary  et  Edmonton,  Alta. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


30 


LE  PRIX  COURANT,   vendredi  12  septembre  1919. 


Vol.  XXXII  —  No  37. 


CANADA 


FOUNDRIES  &  FORCINGS 


LIMITED 


Manufacturiers  de  poeles,  pompes,  tondeuses  de  pelouse,  coupelets,  pentures,  mar- 
teaux,  fournaises,  clefs  (wrenches),  quincaillerie  generale,  registres  et  plusieurs  au- 
tres  lignes.  Tous  nos  produits  sont  de  la  meilleure  qualite.  Ecrivez  pour  avoir  notre 
plus  recent  catalogue. 


JAMES  SMART  Plaivt 


Brockville,   Canada 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LES  PRODUITS  NEPONSET 

EN 
GRANDE   DEMANDE 

LES  AFFAIRES  sont  bonnes  dans  la  province  de  Quebec  —  les  faits  le 
prouvent.  De  toutes  les  parties  de  la  province,  les  commandes  affluent 
chez  nous  en  un  courant  tellement  continue!  que  meme  les  plus  sceptiques 
seraient  convaincus  que  la  demande  pour  les  produits  Neponset  a  ete 
creee,  et  pour  rester  encore. 

Examinez  le  chiffre  de  vos  ventes  Neponset  et  voyez  si  vous  vendez  autant 
que  vous  croyez  que  vous  devriez  le  faire.  Si  vous  ne  le  faites  pas,  c'est 
le  bon  temps  de  vous  mettre  a  l'oeuvre  —  car  les  faits  prouvent  que  les 
affaires  sont  la  qui  vous  attendent. 

Examinez  les  possibilites  de  votre  localite,  et  profitez-en  tout  de  suite!    Rappelez-vous 
qu'il  y  a  un  produit  Neponset  pour  chaque   fin  de  construction. 


TOITURE   PAROID 
NEPONSET 

La  toiture  ideale  pour 
edifices  a  fabrique,  entre- 
pots ou  granges.  Une  toi- 
ture ayant  un  service  de 
dix-neuf  ans  pour  mainte- 
nir  sa  reputation  comme 
la  meilleure  toiture  fabri- 
quee  au  Canada. 

BARDEAUX  JUMEAUX 
NEPONSET  pour  couvrir 
toutes  les  maisons. 


Ces  bardeaux  sont  faits 
en  deux  couleurs:  rouge 
et  vert,  du  meme  materiel 
resistant  que  celui  de  la 
Paroid.  lis  donnent  non 
seulement  la  toiture  idea- 
le pour  couvrir  votre  mai- 
son,  mais  on  peut  les  em- 
ployer utilement  et  avec 
splendide  effet  sur  votre 
fabrique. 

PLANCHE      MURALE 
NEPONSET  pour  reparer 
les  murs    endommages  et 


faire  des  divisions.  C'est 
la  seule  planche  murale 
sur  le  marche  n'exigeant 
aucun  finissage  ni  decora- 
tion. 


LES  PRODUITS  NE- 
PONSET. Feutre  Asphal- 
te,  papier  noir  impermea- 
ble a  construction,  papier 
isolant,  ciment  elastique, 
peinture  Neponset,  toitu- 
re en  caoutchouc  Florian 


Neponset. 


VENDEZ  les  produits  Neponset  et  assurez-vous   des  commandes  repetees 
des  clients  satisfaits — de  bons  profits. 


BIRD  &  SON,  Limited 

HAMILTON,     ONTARIO 

Usines    a    Hamilton,    Ont.,   et    a    Pont    Rouge,    Que. 

Adresse  a   Montreal:    Bird  &  Son.,   Limited,  37,   rue   St-Antoine, 
Montreal,    Que. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.n- 
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P  Universal  est  la  simplicity  meme 


II  alesera  des  cylindres  de 


No  2— 2y2  a  334  .  .  . 
No  3— 3V8  a  4-9/16  .  . 
No  4—3-11/16  a  5-1/16 
No  5— 2y2  a  5-1/16  .    . 


Prix 

$180.00 
180.00 
180.00 
270.00 


Petit    accessoire     de    tete 
pour  l'outil   No    3,    $60.00. 

Donne   la   serie   de   l'outil    No  2 
et  No  3 


No  1— Ford   -    Special.    $150.00 
No  Al— Dodge        "  150.00 


Petit    accessoire    de    tete 
pour   l'outil   No    4,    $90.00. 

Vous    donne    la    serie    de    l'outil 
No  2,   No  3  et   No  4 


LSI  I  fly  IIIITDC  A  I       Outil  pour  aleserde  nouveau 
UHIVLnOHL  |es  tetes  de  cylindres 

CONSEIL    OPPORTUN 

En  examinant  n'importe  quel  tas  de  pieces  de  rebut,  vous  y  trouverez  invariablement  des  blocs  de 
cylindres  qui  ont  ete  "mis  au  rancart"  parce  que  l'on  ne  connaissait  pas  l'outil  Universel  a  aleser 
de  nouveau  les  cylindres. 

Avant  de  "mettre  de  cote"  vos  cylindres,  etudiez  notre  methode  scientifique  de  reparer  les  cylin- 
dres fausses  ou  uses,  puis  decidez. 

NOUVELLES    ENCOURAGEANTES 

Nous  recevons  des  commandes  pour  les  Outils  Universal  a 
aleser  de  nouveau  les  cylindres  d'un  grand  nombre  de  bonnes 
maisons  d'accessoires  du  Canada,  et  nous  considerons  cela 
comme  la  preuve  evidente  que  les  acheteurs  les  plus  intelligents 
prennent  en  consideration  la  reputation  des  fabricants  des  outils 
Universal  a  aleser  de  nouveau  les  cylindres. 


AGISSEZ  VITE 
Tous  les  prix  f.  o.  b.  Windsor,  Ontario. 


C'EST  LE  BON  MOMENT. 

Donnez  votre  commande  de  bonne  heure. 


Les  Windsor  Machine  and  Tool   Works  ont  achete  les  drdits  de   brevet  et  de  fabrication   des   Outils   Universal    pour 
le  Canada,  et  toute  la  correspondance  ainsi  que  les  commandes  doivent  nous  etre  adressees  directement. 

CATALOGUES    ENVOYES    GRATIS"SUR     DEMANDE. 

WINDSOR  MACHINE  &  TOOL  WORKS 


WINDSOR 


Ontario. 


^^^p^^^^^Pri^^Courant^^SjVja. 
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A  LAVER  CONNOR   AVEC   MOTEUR 
A  BASSE  PRESSION 


La  machine  a  laver  actionnee 
par  l'eau,  la  plus  populaire  et 
la  plus  satisfaisante  sur  le  mar- 
che.  Pourquoi  ne  pas  la  faire 
essayer  a  une  cliente  quand  les 
autres  machines  ne  lui  donnent 
pas  satisfaction? 


Domestic  531  E 
et  541  E 

Rouleaux  en  caoutchouc 
de  la  meilleure  qualite, 
garantis  pour  5  ans.  Me- 
me  qualite  de  l'exterieur 
a  l'interieur.  Engrena- 
ges  caches.  Coussinets  a 
billes.  Ressorts  ellipti- 
ques.  Ressorts  en  spirale. 


Ecrivez-nous  pour  avoir  les  prix  de  notre  ligne  complete. 

J.  H.  CONNOR  &  SON,  LIMITED 


OTTAWA 


CANADA 


Maison    fondee    en    1875. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le  Erjx_Courant^i_»iv;fi. 
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Cadres,    Miroirs,    Mou- 

lures,  Chromos, 

Vitres,  Etc. 


Aux  Marchands  de  Ferronnerie  en  Gros 

Messieurs: — 

Nous  nous  permettons  de  vous  rappeler  que  nous  sommes  les  manufacturers  de  Miroirs 
Shocks  dits  "Montreal",  et  que  nous  manufacturons  aussi  les  miroirs  simples,  plates  unies  ou 
biseautees,  encadres  ou  non  encadres.  • 

Ecrivez-nous  et   nous   vous   enverrons    nos  listes  de  prix. 

A  TOUS  LES  PHOTOGRAPHES 

Messieurs: — 

Nous  nous  permettons  d'attirer  votre  attention  de  nouveau  au  sujet  des  cadres  que 
nous  manufacturons  specialement  pour  portraits.  Nous  avons  en  mains  un  assortiment  de  cadres 
dores  et  circassiens,  ovals  ou  carres,  grandeurs  14  x  20  ou  16  x  20,  avec  vitres  bombees  et  ordi- 
naires,  que  nous  pouvons  vous  laisser  a  des  prix  defiant  toutes  competitions. 

A  TOUS  LES  LIBRAIRES 

Messieurs: — 

Nous  avons  le  plaisir  de  vous  annoncer  que  nous  venons  de  recevoir  de  la  Suisse  un 
assortiment  de  chromos  religieux  et  profanes,  grandeurs  13  x  17  et  16  x  20.  Comme  nous  n'en 
avons  recu  qu'une  quantite  limitee,  nous  vous  prions  de  bien  vouloir  nous  faire  parvenir  vos  com- 
mandes  immediatement  afin  que  nous  puissions  vous  donner  entiere  satisfaction. 

AUX  MARCHANDS  GENERAUX 

Messieurs: — 

Vu  I'augmentation  sans  cesse  des  materiaux  et  de  la  main-d'oeuvre,  nous  prevoyons  une 
augmentation  des  prix  de  nos  marchandises  d'ici  au  1er  novembre.  Nous  vous  invitons  done  a 
placer  immediatement  vos  commandes  pour  tout  ce  dont  vous  avez  besoin  en  fait  de  cadres, 
chromos,  moulures,  vitres. 

Pour  plus  amples  renseignements,  vous  n'avez  qu'a  nous  ecrire  et  nous  vous  donnerons 
toutes  les  informations  desirees. 

La   Cie    Wisintainer    &    Fils    Inc. 


Bureaux   et   salles    d'echantillons, 
58  et  60  Boulv.  St-Laurent,  Montreal,  Que. 


Manufacture 

7  rue  Clarke, 

Montreal. 
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CANAD 

PAINT 


CO.S     PREPAHeO     PAINT 


1)    f    \\  \1)\   PMM    CO 


La  Peinture  de  Merite 


Si  vous  avez  l'intention  d'etablir  un  commerce  sans  cesse  croissant 
de  peintures,  vernis,  etc.,  faites  en  sorte  que  chaque  produit  que 
vous  vendez  soit  a  Tabri  de  tout  reproche. 


ii  vous  vendez 


La  Ligne  de    "Canada   Paint" 

"Un  fini  parf ait  pour  toutes  les  fins'' 

vous  pouvez  donner  votre  garantie  avec  chaque  vente,  car  nous 
cooperons  avec  vous  dans  chaque  cas. 

Permettez-nous  de  vous  envoyer  des  renseignements  complets  sur 
la  proposition  de  la  Peinture  Canada. 

THE 

CANADA    PAIM    CO.,    Limited 

Halifax         Montreal  Toronto  Winnipeg  Calgary 

Fabricants  du  fameux  blanc  de   plomb   marque   "ELEPHANT" 
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Premier  Royal 

Un  Poele  "RANGE" 
de  luxe  en  fonte 


Les  parois  du  fond  sont  doublees  en 
fer-blanc  et  en  amiante  afin  de  con- 
server  toute  la  chaleur. 

Un  thermometre  pour  le  vourneau 
peut  etre   fourni  si  desire. 

Les  briques  et  grilles  Duplex  de  la 
boite  a  feu  sont  en  fonte  tresi  pesante. 

Des  briques  et  grilles  a  bois  peuvent 
etre  fournis,  formant  une  grande  boT- 
te  a  feu,  avec  grande  porte  pour  ali- 
menter. 

Les  garnitures  nickelees  sont  deta- 
chables,  permettant  de  nettoyer  et 
polir  ce  poele  avec  facilite. 


Thos.  Davidson   Mfg.  Co.,  Ltd 

Toronto       Montreal       Winnipeg 


: 


Ligne  de  Velocipedes 

BLUE  DEVIL 

Ce  qu'il  y  a  de  plus  nouveau  en  fait  de  construction  et 
avantages  nouveaux-  Chassis  a  ressort,  magnifiquement 
emaille  bleu,  avec  selle  ordinaire  en  cuir  et  a  ressort;  les 
roues  sont  etamees  et  la  barre  de  la  poignee  e3t  akistable 

Renseignements  complementaires  de 
The    Gendron    Manufacturing    Company,    Limited 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


I 


FABRIQUE    DE    LIMES    BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


INCORPOREE    EN   1895 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 


Douze  M6dailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 

Catalogue  envoyfi  gratultement  sur  demande  a  toute  personne  Interessee  dans  le  commerce  des  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphie  (Pe.) 

Propriety  exploitee  par  la  Nicholson   File  Co. 
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ModiMe   Dedham 


T0U8  LES  PRODUITS  YALE 


sortent  de  la  fabrique  moderne  Yale,  oil  toutes  les  methodes 
de  fabrication  modernes,  de  jobs  modules  et  uirsysteme  d'ins- 
pection  severe  font  que  tous  les  produits  Yale  sont  des  arti- 
cles appropries  parfaitement  a  l'usage  auquel  on  les  destine. 

Le  client  connaft  le  genre  de  service  que  donnent  les  ca- 
denas,  les  verrous,  les  fermetures  de  porte  et  la  quincaillerie 
portant  la  marque  Yale.  II  le  connait  par  son  experience  et 
par  la  grande  campagne  de  publicity  faite  par  la  conipagnie 
Yale  qui  ne  cesse  de  creer  une  demande  continuelle  pour  les 
produits  portant  la  marque  Yale. 

"LA    MARQUE    DE    FABRIQUE   YALE   AIDE    LA   VENTE" 

Le  fait  de  vendre  des  articles  ayant  un  bon  renom  et  an- 
,-nopS  Bur  nne  <r  am;e  cVhelle  apporte  an  marchand  du  pres- 
tige et  des  profits. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  nouveau  catalogue  com- 
plet  No  1,  nos  prix  ainsi  que  tous  les  renseigne- 
ments  desires. 

CANADIAN  YALE  AND  TOWNF,  LIMITED 

ST.     ^ATMARINES,  ONT. 


\lixlele    Utopian 
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NO  CARBON-MORE  POWER-LESS  FUEL 


Les  segments  de  piston  "No-Leak-O",  'ne  laissant  pas  passer  l'hui- 
le"  sont  snr  le  marche  depuis  plus  de  7  ans,  et  ils  ont  ete  installes  sur 
plus  de  400,000  autos.  Ils  sont  individuellement  fondus  a  meme  du  fer 
gris  resistant  a  grain  serre  et  prepare  d'apres  une  formule  speciale.  Ils 
sont  finis  avec  precision,  faciles  a  installer  et  garantis  donner  un  service 
satisfaisant. 

Dans  l'explosion  ou  la  course  motrice,  le  dechet  ou  residu  prove- 
nant  de  l'explosion  (charbon,  huile,  dont  la  vaporisation  est  difficile) 
est  aspire  dans  la  chambre  aux  explosions  par  l'attraction  capillaire.  Le 
resicu  est  alors  vaporise  dans  la  chambre  aux  explosions  rechauffee,  ou 
il  explose  pour  produire  l'energie  motrice,  ou  s'en  va  par  le  tuyau  de 
l'echappement  et  non  pas  par  l'orifice  de  l'huile,  pour  nuire  au  graissage. 


Le  "No-Leak-O"  est  le  seul  segment  qui  permettra  de  reduire  la  consommation  de  l'huile 
sans  une  reduction  correspondante  de  l'energie  motrice.  II  n'y  a  pas  d'asperites  qui  deviennent 
chargees  de  cristalisation  qui  se  brisent  et  endommagent  les  parois  du  cylindre.  Ces  segments 
ont  tous  les  avantages  de  la  plupart  des  segments  brevetes   sans  leurs  inconvenients. 

La  rainure  remplie  d'huile  entre  le  segment  et  la  paroi  du  cylindre  empeche  l'excedent  de 
l'huile  d'etre  aspire  par  la  force  centrifuge  ou  par  le  vide.  Aucun  autre  segment  ne  peut  offrir 
cet  avantage. 

Pour  toutes  les  marques  d'autos  et  a  environ  le  tiers  du  prix  de-* 
mande  pour  n'importe  quel  autre  segment  ne  laissant  pas  passer 
l'huile. 

Faites  connaissance  avec  les 

Segments  de  Piston  "No-leak-O"  ne  laissant  pas  passer  l'huile. 

LEWIS  BROS.,  Limited 

Montreal. 
Accessoires  pour  automobiles. 


=  s 
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La  Fabrique  de  Balais  de  Granby 


GRANBY,  P.  Q. 


Nous  fabriquons  toutes  les  sortes  imaginables  de  balais.    Le  materiel  qui  entre 

dans  la  fabrication  de  tous  nos  produits  represente  ce  qu'il  y  a  de  mieux  dans 

le  genre  sur  le  marche. 

La  matiere  premiere  dont  nous  nous  servons  pour  notre  fabrication  provient 

des  meilleurs  champs  de  ble-d'Inde  i  balai  du  monde  entier.    C'est  done  dire 

que  nos  balais  ne  peuvent  que  donner  entiere  satisfaction  a  tous  les  acheteurs 

de  nos  produits. 

Les  diverses  lignes  que  nous  fabriquons  offrent  un  choix  pouvant  repondre  aux 

demandes  et  a  tous  les  besoins  de  l'acheteur. 

Notre  outillage  est  tres  moderne  et  nous  n'employons  que  des  ouvriers  experts 

qui  travaillent  sous  la  surveillance  immediate  de  MM.  Petit  dont  la  reputation 

n'est  plus  a  faire  comme  fabricants  de  bons  balais. 

Nous  fabriquons  egalement  des  balais  pour  enfants  et  des  petits  balais  (epous- 

settes.) 

Une  commande  d'essai  vous  convaincra  que  nos  produits  peuvent  vous  donner 

entiere  satisfaction  ainsi  qu'a  toute  votre  clientele. 

Pour  plus  de  renseignements  sur  nos  diverses  lignes,  adressez-vous  a  la 

FABRIQUE  DE  BALAIS  DE  GRANBY, 

GRANBY,  P.Q. 
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QUINCAILLERIE 


T)E  TABLETTES  PESANTE 


DE  SPORT 


Gros    Assortiment  Varie 

SERVICE    KAPIDE 
Les  plus   bas  prix  du  marche 

Correspondance  en  franpais 


I 


Limited 
MONTREAL 
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L'annonce  illustree  ici  fait  partie  d'une  serie  qui 
est  publiee  dans  les  quotidiens  et  les  magazines 
d'un  ocean  a  l'atitre.  Les  marchands  peuvent  pro- 
fiter.de  cette  publicite  en  donnant  une  comman- 
de  immediatement  a 

LAMONTAGNE  Limitee, 

MONTREAL 
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No.    543    Red    Runner 

La     meilleure     roulette     vlexible 

avec   lisses   couvertes 


Royal    Trolley 
Roulette    pour    porte    de    maison 


Support  double  pour  solives 


Meules    a    Monture    Tubulaire 


No.   235    Roulettes   d'Angle 
Excellentes   pour   portes  de   garag; 


Serrure    pour   porte    coupe-feu. 
Tous    genres    —    Ligne    complete 


Nous  ■  enverrons  avec  plaisir 
notre  catalogue  (160  pages)  com- 
plet  a  qui  nous  en  fera  la  demande. 

Ecrivez-nous  pour  prix  sur  tout 
ce  qui  peut  vous  interesser,  a 
notre 

Bureau  de  Montreal 

Lorsque  vous  etes  de  passage  a 
Montreal  venez  a  notre  bureau  et 
a   notre   salle   d'echantillons 

290  rue  St-Paul  Quest 


Absorbe-chocs    H.  &    D.    Rend   doux 
aux   Fords   les   mauvais  chemins 


No.  321.   Roulette  Trolley  Cham- 
pion,   sans    egale 


No.   11.   Support-trolley  de   porte 

de  maison,  silencieux  et  d'un 

roulement    facile 


Echelle   de    magasins.   Tous 
genres 


fcchards  Wilcox; 


Support    de    Porte    de    garage 


A\CHAPo« 
WILCOX^ 


.S3S.-.AJ 


Canadian  Company,™ 

Ix>ndon,Ontario. 


wilcox  ' 


#TRAOf% 
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1864 


1919 


DEPUIS  CINQUANTE-CINQ  ANS  RECONNUE 

comme  le 

PROTOTYPE  DE  LA  QUALITE 


« i  y 


L'HUILE  dont  voire  GRAND-PERE  se  SERVAIT " 


FABRIQUE   DE  WINNIPEG 


ivii\dstonBrai\d 


LA  MEILLEURE— LA  PLUS  DIGNE  DE  CONFIANCE 

TOUJOURS  GARANTIE 

THE  DOMINION  LINSEED  OIL  COMPANY,  LIMITED 

BADEN  MONTREAL  TORONTO  WINNIPEG 


lN    I 
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JAMES   LIVINGSTON 

PRESIDENT 

THE  DOMINION  LINSEED  OIL  COMPANY,  LIMITED 


m 


mzz^t 
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MANUFACTURERS    Or 

I*i  k  k  L  i  srs  e  is:j»  0 1 1.  ,Oi  i.  (!ake  *V  >  I  fa  i.  . 


Bureau  du  President 


HADEIM7,       August  23  rd  1919 

ONTARl  O 


Au  commerce    : - 

Cinquante-cinq  ans  ce  n'est  peut-etre  pas  une  perioae  bien 
longue  si  1 ' on  jette  un  regard  enarriere  sur  le  passe ,  ma  is, 
au  cours  de  ces  annees  qui  ont  marque  la  carriere  d '  un  homme 
ou  d  '  une  institution  commerciale  canadienne  ,  le  Canada  d  '  une 
petite  coloniequ'il  etait  est  devenu  une  nation. 

En  1864,  trois  ans  avant  la  Confederation,  la  premiere 
fabrique  ' 'Livingston' '  etait  etablie  a  Baden.  Cette  fabrique 
f  ut  etablie  surdes  principes  d ' affaires  auxquels  on  n '  a  oesse 
d' adherer  au  cours  des  dernieres  55  annees.  Le  developpement 
materiel  peut  ne  pas  etre  toujours  le  meilleur  signe  de  la 
grandeur,  mais  c'est  la  preuve  tangible  de  beaucoup  de  choses. 
Nous  croyons  que  le  developpement  de  notre  industrie,  depuis 
son  humble  debut  au  renom  dont  elle  Jouit  aujourd'hui  dans  tout 
le  Dominion,  renom  qui  s'etend  meme  a  plusieurs  pays  et  rangers  , 
peut  etre  attribue  en  grande  partie  a  la  politique  d'affaires 
loyale  inauguree  a  Baden  il  y  a  55  ans  pour  la  production  d '  un 
produit  dequalite  digne  de  nos  plus  grands  ideals. 

Nos  fabriques  aBaden,  Ont. ,  aMontreal,  Que.  ,  la  nouvelie 
fabrique  de  St-Bonlface  et  notre  bureau des  ventes  de  Toronto 
sont  tous  desireux  de  continuer  a  faire  affaires  avec  nos 
anciens  et  nos  nouveaux  clients  sur  la  base  equitable  et  loyale 
qui  a  toujours  ete  le  trait  caracteristique  de notre  compagnie. 

Nous  prof itons  de  cette  occasion  pour  exprimer  a  nos 
nombreux  clients  1 ' appreciation  de  leur  clientele  et  de  leur 
patronage,  et  enmeme  temps  les  assurer  que  nous  allons  con- 
tinuer a  mettre  en  pratique  nos  principes  d'affaires  afin  de 
meriter  la  continuation  de  1 '  ami  tie  et  de  1'  encouragement  de 
tous  cLients,  anciens  comme  nouveaux. 

Votre  tout  devoue, 


H'i   ~nr 


I  A 


IN 
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1864  -  1919 


VUE   GENERALE   DE   LA   FA 


Toute  l'organisation  de  notre  com- 
pagnie  est  mise  a  contribution 
pour  la  fabrication  de  chaque  gal- 
lon d'huile  de  graine  de  lin  que 
nous  fabriquons. 


DOMINION  LINSEED  OIL  CO 


NOTRE  BUT  DEPUIS  QUE 

NOUS  SOMMES  EN  AFFAIRES 

A  ETE  DE  DONNER  LA 

QUALITE 


NOUS  GARANTISSONS  QUE   CE 
Ui     PRINCIPE    SERA    TOUJOURS    SUIVI. 


II  n'y  a  rien  pour  surpasser  I'article  de 


la  meilleure  qualite. 


THE  DOMINION  LINSEED   OIL  COMPANY,  LIMITED 

BADEN  TORONTO  MONTREAL  WINNIPEG 


H-il 
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Tous  veulent  avoin 

Les  Pinceaux  a  Peinture 


v_)  ]  LJ  uvu  uvu  W  I 

Pourquoi?  Parce  qu'ils  sont  les  "MEILLEURS  PINCEAUX"  et  cela  depuis  54 
ans. 

Parce  que  le  nom  "SIMMS"  sur  un  pinceau  veut  dire  un  pinceau  qui  fera  par- 
faitement  le  travail — que  ce  soit  un  beau  gros  pinceau  choisi  par  un  maitre- 
peintre  ou  un  pinceau  a  bon  marche,  achete  par  la  femme  qui  veut  vernir  une 
chaise. 

LES  PINCEAUX  A  PEINTURE  DE  SIMMS  vous  permettent  d'etaler  toutes 
les  formes,  toutes  les  dimensions  ainsi  que  tous  les  modeles  pour  n'importe 
quel  ouvrage  de  peinturage  et  de  vernissage. 

Examinez  votre  stock  de  pinceaux  et  envoyez-nous  votre  commande  d'assorti- 
ment  de  PINCEAUX  SIMMS  FIXES  DANS  LE  CAOUTCHOUC. 


Avez-vous  notre  no'weau  catalogue  ? 


T.  S.  SIMMS   &   COMPANY,   LIMITED 

FARRICANTS  DES  MEILLEURS  PINCEAUX   DEPUIS  54   ANS. 
Bureau  et  Fabrique:  Succursales    de    Montreal:    298    rue    Notre-Dame    ouest 


ST.  JOHN,   N.B. 


Aussi    a   Toronto    et    London. 
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BALANCES 

La  meilleure  ligne 

Depuis  plus  d'un  demi-siecle,  nous  fabriquons  et  mettons  sur  le  marche  la  ligne  la  plus 
considerable  et  la  plus  complete  de  machines  a  peser  de  la  meilleure  qualite  et  les  plus  precises 
que  Ton  puisse  acheter. 

Les  Balances   IMPERIAL   STANDARD   et  CHAMPION  JEWEL  faites  par  nous  sont  con- 

nues  et  en  usage  d'un  ocean  a  l'autre,  et  elles  sont  vendues  par  les  principales  maisons  de  gros 

du  Dominion.     Le  succes  extraordinaire  qu'elles  ont  eu  durant  ces  nombreuses  annees  est  du 

entierement  a  leurs  qualites  superieures  exceptionnelles,  a  leur  construction  durable  et  a  la  beau- 

te  de  leur  modeie. 

Une  methode  moderne  de  fabrication,  le  travail  de  mecaniciens  experts  seulement  et 
l'emploi  exclusif  de  materiaux  de  la  meilleure  qualite  nous  permettent  d'affirmer  sans  hesitation 
aucune  que  notre  ligne  de  balances  est  non  seulement  insurpassee,  mais  qu'elle  est  sans  egale. 


Nous  rfabriquons  des 
balances  dont  la  ca- 
pacity varie  de  % 
once    a,    150    tonnes. 

Choix  illimite  de  mo- 
deles     et     de    dessins. 

Balances    a.    lettres. 
Balances    a    colis. 
Balances    de    chimistb 
Balances    de    comploir 
Balances     plate-forme 
Balances     d'entrepot 
Balances   pour   bureau 
d'express    et    de    ga- 
re   de  chemin  de   fer 
Balances-bascule   et 
balance-tremie    poui 
elevateur  &   grain. 

Balances-voiture. 
Balances    a.    stock. 
Balances     a.     voie     de 
chemin    de    fer. 


Notre  ligne  de  balan- 
ces est.  employee  par 
tous  les  chemins  ae 
fer  du  Dominion,  par 
la  plupart  des  com- 
pagnies  de  message- 
ries  et  de  transport, 
1  ar  les  principaux 
abattoirs  et  maisons 
>  «  salaison,  par  un 
Kros  pourcentage  de 
municipalites,  les  gran- 
des  fabriques  de  beur- 
re  et  de  fromage,  les 
compagnies  d'eleva- 
teurs  a.  grain  du  Ca- 
nada, les  cultivateurs, 
les  marchands  de  tou- 
tes  les  categories  ain- 
si  que  par  des  milliers 
de  mfnageres. 

Nous  avons  recem- 
ment  installe  dans 
tous  les  pureaux  de 
poste  du  Dominion  des 
balances  a  colis  pos- 
taux. 


Nous  les  Fabriquons 


Nous  attirons  tout  specialement  votre  attention  sur  le  fait  que  toutes  les  balances  que 
nous  offrons  en  vente  ainsi  que  toutes  celles  portant  notre  nom  sont  fabriquees  par  NOUS. 

Nous  ne  faisons  pas  que  les  assembler  —  nous  n'achetons  pas  nos  pieces  des  autres  et 
nous  ne  comptons  pas  sur  eux  pour  avoir  de  bons  materiaux  —  nous  n'achetons  pas  une  seule 
piece  entrant  dans  la  fabrication  de  notre  ligne  —  nous  les  fabriquons  et  en  faisant  cela  nous 
connaissons  parfaitement  la  qualite  du  materiel  que  nous  eniployons,  le  genre  de  fabrication  et 
toutes  les  choses  que  nous  devons  savoir  pour  vous  offrir  notre  ligne  de  balances  comme  la  meil- 
leure et  garantie  sous  tous  rapports. 

Aucune  commande  n'est  trop  considerable  pour  nous.  Pas  une  n'est  trop  petite  pour  ne 
pas  meriter  notre  plus  grande  attention.  Ecrivez-nous  pour  avoir  nos  prix  et  comparez-les  avec 
ceux  des  autras. 

THE  BURROW,  STEWART  AND  MILNE  CO.,  LIMITED 

Bureau-chef   et  Fabriques:    HAMILTON,   ONT. 

BUREAUX-SUCCURSALES    ET    ENTREPOTS 
MONTREAL:   John   R.  Anderson,  36  rue  St-Dizier.       TORONTO:   48  et  50   Lombard   St. 

WINNIPEG:    130  James  Avenue. 

Adressez  toute   correspondence   au    bureau    le  plus  proche   de  chez   vous    et   soyez    assure    d'avoir    un    service    rapide. 
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Voici  la  Fournaise  Hecla  SANS  TUYAU  qui 

augmentera  vos  ventes — accroitra 

votre  commerce 


Encore  une  fois,  Clare  Bros,  sont  les  premiers  a 
mettre  sur  le  marche  une  innovation  —  cette  fois-ci 
il   s'agit  d'une  fournaise. 

La  Fournaise  "Hecla"  sans  tuyau  est  une  fournaise 
offrant  tous  les  avantages  de  la  "Hecla"  —  mais  mo- 
difiee  pour  repondre  au  besoin  d'une  installation  de 
chauffage  sans  tuyaux.  Les  caracteristiques  breve- 
tees:  plat  a  eau  circulaire  —  boite  a  feu  en  acler 
cannelee  —  joints  fondus  a  meme  a  I'epreuve  de  la 
poussiere  et  du  gaz  —  qui  ont  fait  de  l'"Hecla"  la 
fournaise  qui  se  vend  le  plus  au  Canada  —  ont  toutes 
ete   incorporees  dans  la  fournaise  sans  tuyau. 

Et  elle  CHAUFFERA  les  batisses.  Le  principe  sur 
lequel  tout  le  chauffage  sans  tuyau  est  base  est  ap- 
plique d'une  facon  si  scientifique  dans  la   Hecla  sans 


tuyau  que  tout  I'edifice  devient  confortable  et  chauffe 
uniformement.  Et  la  temperature  dans  toutes  les 
pieces  est  uniforme.  Le  volume  de  I'air  froid  et  chaud 
est  proportionne  avec  tant  de  soin  qu'il  est  impos- 
sible d'avoir  une  piece  trop  chaude. 

UNE    SUPERBE 
PROPOSITION 

L'"Hecla"  sans  tuyau  sera  accueillie  avec  faveur 
par  votre  clientele  ordinaire.  Et  elle  est  tres  facile  a 
installer.  Aucun  tuyau  a  faire,  a  I'exception  du  tuyau 
de  la  fumee  —  pas  de  coudes  a  couper,  rien  qu'un 
registre  —  elle  est  complete  en  elle-meme.  Vous 
n'avez  pas  besoin  de  plusieurs  ouvriers  pour  installer 
une  fournaise  "Hecla"  sans  tuyaux.  Et  elle  offre  un 
bien  plus  gros  marche  pour  vous.  Les  maisons  sans 
'tuyaux  de  fournaise  installeront  une  fournaise  sans 
tuyau.  C'est  la  fournaise  ideale  pour  les  eglises,  les 
ecoles  ayant  une  seule  classe,  les  salles.  etc.  Elle 
etablira  la  circulation  necessaire,  si  necessaire  a  la 
sante  et  que  ne  donne  pas  le  chauffage  a  la  vapeur 
ou  a  I'eau  chaude.  Elle  servira  egalement  d'auxiliaire 
le  printemps  et  I'automne,  lorsque  Ton  n'a  besoin  que 
d'une  chaleur  temporaire.  Les  maisons  avec  cave 
ou  il  n'y  a  pas  de  place  pour  les  tuyaux  n'hesiteront 
pas  a  acheter  une  fournaise  sans  tuyau. 


Une  fournaise  Hecla  sans  tuyau  vous  donnera  un 
marche  beaucoup  plus  considerable  que  celui  que 
vous  avez  actuellement. 

Demandez  plus  de  renseignements  au  sujet  de  cette 
fournaise  perfectionnee.  Ecrivez  aujourd'hui  meme 
pour  avoir  notre  catalogue.  Nous  avons  encore  quel- 
ques  territoires  d'ouverts  pour  des  agents.  Deman- 
dez  nos  conditions  pour  avoir  votre  territoire. 

Nous  avons  actuellement  une  brochurette  tres  com- 
plete decrivant  la  Fournaise  Hecla  sans  tuyau.  Ue- 
mandez-en  un  lot  et  distribuez-la  parmi  vos  acheteurs 
en  perspective. 

Clare  Bros.  &  Co., 

LIMITED 


PRESTON        ....      Ontario 

CLARE    BROS.,    WESTERN     LIMITED 

Winnipeg,  Saskatoon,  Calgary 

RACE   HUNT  &  GIDDY 

Edmonton 
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QUALITE 


ECONOMIE 


Pour  qu'un  com- 
merce de  poeles  soit 
profitable,  il  faut 
vendre  une  ligne 
donnant  la  plus  en- 
tiere  satisfaction  a 
la  clientele. 


POUR  ATTIRER  LES  CLIENTS  PSENEZ  EN  STOCK  LES 
POELES  "SOUVENIR"  EN  FONTE  ET  EN  ACIER 

Les  m^nageres  aiment  ces  poeles  parce  qu'ils  r6pondent  a  leurs  besoins.  Malgr6  le  prix  61ev6  de  la 
matiere  premiere  nous  pouvons  quand  meme  offrir  au  commerce  les  meilleurs  poeles  aux  plus  bas  prix. 
La  qualite  et  I'economie  sont  les  caract^ristiques  des  poeles  "SOUVENIR".  II  sufflt  de  les  comparer 
aux  autres  pour  voir  leur  superiority. 

Pour  garder  vos  clients  et  vous  en  faire  de  nouveaux,  faites  venir  notre  catalogue  ainsi  que  notre 
liste  de  prix.    Nos  poeles  feront  le  reste. 


Boite  a  feu 

Boite 

a   feu 

No 

Ronds 

Fourneau 

pour  le  charbon 

pour 

le  bois 

Dessus 

Hauteur 

Poids 

Prix 

8-18  Carre" 

6-8" 

16  x  16  x  10% 

14    x   6    x    6y2 

16   x 

6  x  6y2 

38    x    25V2 

31 

300 

$49.80 

9-20  Carre" 

4-9"    2-6" 

18  x  18  a  10y2 

15    x    6    x    7 

21   x 

7x7 

28    x    40 

32 

350 

52.95 

9-22  Carre" 

6-9" 

20  x  20  x  12 

17    x    7    x    7 

23    x 

8x8 

28    x    42 

32 

390 

56.65 

9-20  Reservoir 

28    x    45 

410 

60.85 

9-22  Reservoir 

26    x    46 

450 

64.50 

~                                                                                                           " 

THE  HAMILTON    STOVE    &    HEATER  CO.,  LIMITED 

SUCCESSEURS    DE 

CURNEY,   TILDEN    &   CO.,    LIMITED 


'75  annees  de  succes  dans  la  fabrication' 
HAMILTON,    ONTARIO 


Siege  social  et  usines: 

Hamilton,  Ont. 

Maison  fondee  en  1843. 

Entrepots  et  bureaux  a   Winnipeg: 
134J/2   Higgins  Ave. 

A    Montreal: 
167  rue  McGill. 


Agences  et  salles  d'exposition: 
Charles   Rankow,   Durban, 
Afrique-Sud:    Webb   Bros., 
Georgetown,    Demarara, 
Guyane  Anglaise:    Edward 
Le    Bas,  64-68  Broad   St., 
New-York:    Dock    House, 
Billiter  St.,  Londres,  E.C.  3 
Angleterre. 


Adresse  par  cable:  "Hastco",  Code  Western  Union 
Telegraphe  et  Code  A.  B.  C.  5me  Edition. 
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La  Construction  est  Active  Partout 


Profitez-vous  de  la  demand e  qu'elle  suscite?  II  y  a  de  gros  PRO- 
FITS a  faire  dans  la  vente  des  articles  de  quincaillerie,  depuis 
les  SERRURES  jusqu'aux  ACCESSOIRES  GENERAUX  pour 
entrepreneurs. 

Ayez  toujours  un  assortiment  complet  afin  de  repondre  a  la  de- 
mande  de  vos  clients.  Vendez-leur  des  articles  de  qualite  recon- 
nue  et  ils  reviendront  chez  vous. 

Faites  venir  notre  catalogue,  si  vous  n'avez  pas  encore  requ  la 
visite  de  notre  voyageur. 

TOUS    NOS    ARTICLES    DE     QUINCAILLERIE 
SONT  GARANTIS  DE  LA  MEILLEURE  QUALITE 


,ca£3$Voici  un  verrou  de  nuit  de  haute  qualite  et 
nous  1'avons  dans  toutes  les  dimensions. 
$14.00  la  douzaine  net. 


Ecrivez  ou  telephonez-nous  IMMEDIATEMENT  si  vous  ne  vou- 


lez  pas  perdre  de  ventes.    Lorsque  vous  avez  besoin  de  Serrures 


et  de  Quincaillerie  d'entrepreneurs,  Adressez-vous  a 


THE  HAMILTON   STOVE    &    HEATER   CO.,    LIMITED 

SUCCESSEURS  DE 

CURNEY,   TILDEN    &    CO.,    LIMITED 


"75  annees  de  succes  dans  la  fabrication" 

HAMILTON,    ONTARIO 

Entrepots  et  bureaux: 

167    rue    McGill,  134%    avenue    Higgins, 

Montreal,  Winnipeg. 
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AVIS  SPECIAL 


A  tous  les  marchands  et  a  tous  les  gens  se  servant  de  cables  ou  de  cordages: 
Un  cordage  qui  ne  pourrit  pas,  ne  s'etire  pas,  a  l'epreuve  de  l'eau  et  plus  fort 
que  les  autres  cordages  de  sa  dimension  se  vend  facilement  et  est  plus  profi- 
table pour  le  marchand  et  celui  qui  s'en  sert,  n'est-ce  pas? 
Et  avec  cela,  s'il  se  vend  meilleur  marche  que  les  autres  cordages  d'egale  force, 
il  est  encore  plus  avantageux,  n'est-ce  pas? 

Ce  Cordage  se  vend  a  vue 

sommes  les  seuls   fabricants    de    tels    cordages 


revet  demande). 


Demandez  a  votre  marchand  de  gros  un  echantillon  ainsi  que  les  prix  des 
cordages  Aero  ou  ecrivez-nous  directement. 

AERO  MANUFACTURING  CO., 


LIMITED 


SUCCESSEURS     DE     LEBARON     MANUFACTURING     CO.,     MANUFACTURERS     DE 

CORDES,   POULIES   ET  DE  PRODUITS  DE  LA  MARQUE  AERO. 

SHERBROOKE,  P.  Q. 
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ETES-VOUS  SUR  NOTRE  LISTE  NOIRE? 

SI  NON  —  POURQUOI? 

Notre  liste  comporte  les  noms  des  principaux  fabricants  et  marchands  de  peintures, 
vernis  et  couleurs  d'Amerique,  Grande-Bretagne,  ses  colonies  et  dependances  qui 
achetent,  a  l'exclusion  de  tout  autre,  les  noirs  fabriques  par 

THE  L.   MARTIN  CO. 

Ce  cachet  sur  chaque 
paquet 


1849 


1919 


est  votre  garantie 

POURQUOI  ACHETER  UNE  "MARQUE  PRESQU'AUSSI  BONNE"  QUAND 
VOUS  POUVEZ  VOUS  PROCURER  LA  MEILLEURE? 

Createurs  des  celebres  noirs  de  fumee  "Famous  Old  Standard",  Eagle,  Pyramid  et 
Globe  Germantown  —  ainsi  nommes  d'apres  notre  premiere  usine  de  Germantown, 
Philadelphie. 

Au  cours  de  nos  soixante-dix  ans  d'experience,  nous  avons  appris  quelques  choses  au 
sujet  du  commerce  des  noirs,  qui  peuvent  vous  interesser. 

Notre  reputation  de  soixante-dix  ans,  qui  supporte  chaque  paquet,  contribuera  a  vos 
succes. 

Des  noirs  broyes  incomparables  en  force,  couleur  et  delicatesse  de  nuance,  resou- 
dront  votre  probleme  de  noirs. 

ENVOYEZ-NOUS  VOTRE   COMMANDE    D'ESSAI— ENSUITE 

VOUS  RESTEREZ  SUR  NOTRE  LISTE  NOIRE 


THE  L.  MARTITST  CO- 


Usines:  Philadelphie,  Pa. 
Johnsonburg,  Pa. 


MONTREAL 

James    A.    Taylor 

22,  rue   St-Frangois-Xavier 


Bureau:  81  rue  Fulton,  New  York 
AGENTS  CANADIENS: 

TORONTO 

James    Hayward 

23,  rue  Scott 


Londres,  Angleterre 


WINNIPEG,    MAN. 

P.  A.  C.  Mclntyre 

1206,  Immeuble  McArthur 
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Specialises  de  quincaillerie  qui  vous 
assurent  une  clientele 

Articles    Recommandes    a    Prix 
Raisonnables 


Es.'abeaux  "Dominion" 
et  "Gardner"  ■ —  bancs 
sp  repliant  pour  cu- 
vettes —  planches  a 
repasser  ■ —  sechoirs  a 
linge  —  sechoirs  a  ri- 
deaux  ■ —  cadres  pour 
faire  des  courtepoin- 
tes  —  Sechoirs  en  bro- 
che  —  foreuses  pour 
trous  de  poteaux. 

Cercles  d'attache  en 
fer  malleable  pour  si- 
los, reservoirs  ou  fours. 
Le  plus  grand  choix  de 
dimensions  et  de  mo- 
deles  au  Canada. 

Nous  apportons  une 
prompte  attention  aux 
demandes  de  renseigne- 
ments  ainsi  qu'aux 
commandes. 


Otterville   Mfg.   Co.   Limited 

OTTERVILLE,    ONT. 


Une  offre  qui  s'adresse 
strictement  au  marchand 

La  PEINTURE  DE  RAMSAY  est  placee  sur  le 
marche  par  les  Marchands  de  Ramsay  et  les 
Marchands  de  Ramsay  font  des  profits  en  ven- 
dant  la 

PEINTURE 


Nous  fabriquons  toutes  especes  de  Scies  Circulaires  a  dents  solides 

et  a  dents  rapportees.     Quel  que  suit  le  genre  de  Scies  que  vous 

desirez,  nous  pouvons  vous  les  faire. 

Reparations  generales  sur  Scies  telles  que: 

Vieilles  Scies,  a  dents  solides,  converties  en  dents  rapportees,  ou  a 

dentes  rapportees  converties  en  dents  solides. 

Scies  passees  au  feu  reparees  a  neuf,  a  dents  solides,  ou  a  dents 

rapportees. 

Dents  et  Sections  de  Scies  SIMONDS  et  R.  HOE. 

Demandez  nos  prix  avant  de  placer  vos  commandes  ailleurs. 

LA  MANUFACTURE  DE  SCIES  DE   LEVIS 

LEVIS,  QUE. 


II  n'y  a  pas  de  borne  a  notre  cooperation;  pas  de 
restriction  de  qualite;  rien  d'epargne  pour  main- 
tenir  le  succes  du  bon  renom  qui  a  pris  77  lon- 
gues  annees  pour  s'edifier. 

Ecrivez  pour  notre  proposition 

"La    Peinture   Correcte    pour    Peindre   Correctement" 

A.   Ramsay  &  Son    Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842. 


TORONTO 


MONTREAL 


VANCOUVER 


e©R©NH 

C'est  la  premiere  machine  a  ecrire  pli- 
ante  qui  ait  ete  construite.  Elle  ne  pese 
que  9  lbs.  avec  etui. 

Elle  etait  la  plume  de  la  Grande  Ar- 
mee  sur  les  theatres  de  la  Grande 
Guerre. 

Wm.  M.  Hall  &  Compagnie 

Distributeurs 

221,  rue  Notre-Dame  Ouest, 

MONTREAL,  CANADA. 

Telephones,  Main  211   et  212. 
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LA  MEGANTIC 


RESTE  SUR  LA  CORDE— 

Non  pas  sur  la  Tablette  du  Marchand 

Chaque  menagere  est  une  acheteuse  en  perspective  de  la  Me- 
gantic.  De  fait,  la  demande  existe  actuellement.  La  menagere 
tient  a  avoir  les  Epingles  a  linge  Megantic  parce  qu'elles  restent 
sur  la  corde;  elles  sont  faites  du  meilleur  bois  et  remarquable- 
ment  exemptes  de  fentes  et  rugosites,  qui  endommagent  tant  le 
linge. 

Les  Balais  Megantic  ne  perdent  pas  leurs  branches  —  elles  res- 
tent  a  meme  le  balai,  ce  qui  assure  une  duree  exceptionnelle. 
Ces  balais  se  vendent  facilement  et  donnent  un  joli  profit. 

Nous  fabriquons  egalement  des  boites  a  fromage  et  des  fonds  de 
chaises  en  placage. 

AGENTS:  Boivin  &  Grenier,  Quebec;  Delorme  Frere,  Montreal; 
J.  Hunter  White,  St-Jo:\n,  N.B. ;  H.  D.  Marshall,  Ottawa;  Harry 
Home  Co.,  Toronto;  Tomlinson  &  O'Brien,  Winnipeg;  Oppen- 
heimer  Bros.,  Vancouver;  McFarlane  &  Field,  Hamilton,  Cana- 
da; Pyke  Brcs.,  Halifax. 

Megantic  Broom  Mfg.  Co.,  Ltd. 

Manufacturiers  de  balais,  epingles  a  linge,  etc. 

MEGANTIC,  QUE. 


J 
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Poele 


en    acier 


c. 


Record  Olympic 


avons     la     ligne     la     plus 
lete    de    poeles,    ranges    et 
aises.    Si  vous  avez  differe 
tenir     cette     ligne,     ecrivez- 
immediatement.      Nous   ai- 
ons  a  vous  donner  des  Ten- 
ements sur  ces  poeles  ainsi 
sur   notre   service.   C'est   un 
qui  vous  interessera.  Avez- 
recu   un   catalogue? 


Un  essai  a  nos  frais 

Donnez  une  commande  d'essai  pour  un  Range  d' acier  Olympic;  faites- 
lui  subir  lepreuve  la  plus  complete  et  la  plus  dure  que  vous  connaissez. 
Lorsque  vous  aurez  fait  cela,  vous  constaterez  que  ce  poele  est  hors  con- 
cours  avec  les  autres  —  si  non,  renvoyez-le-nous  a  nos  frais. 
Le  Record  Olympic  est  une  source  de  satisfaction  et  pour  le  marchand 
et  pour  le  client.  Chaque  vente  et  chaque  essai  augmentent  la  confiance 
de  vos  clients  en  votre  jugement. 

The  Record  Foundry  &  Machine  Company,  Ltd. 

MONCTON,  N.  B. 

Distributeurs  pour  l'Ouest:   R.  R.      Kinread,   286  Bannatyne  Ave.,  Winnipeg;   F.  R.  Murry  Co.,  Ltd., 

Vancouver,  C.A. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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RECORD  EXCELLO 


Fournaise  a  air  chaud 


1 — Bourrures  de  joints  en 
feuille    d'amiante. 

2 — Exclusivites  de  construc- 
tion. 

3 — Conduites  et  chapeaux 
de   nettoyage. 

4 — Conduite  pour  prise  d'air 
du  bas. 

5 — Passage  du  feu. 

6 — Boite  a  feu  ou  foyer. 

7 — Grilles  a  rouleaux  trian- 
gulares. 

8 — Enveloppe   double. 

9 — Modele  a  construction 
basse. 


Avantag'es  qui  font  faire  des  Ventes 

(  l  )  Les  bourrures  d'amiante  sont  boulonnees  entre  deux  disques  de  fer,  ren- 
dant  les  joints  a  l'epreuve  des  gaz  et  de  la  poussiere.  (2)  Simplicite  de  la 
construction  —  l'enveloppe  se  souleve  du  bas  mettant  a  la  vue  l'interieur 
pour  le  nettoyage  ou  les  reparations.  (3)  Les  chapeaux  de  nettoyage  donnent 
acces  aux  conduites.  (4)  Prise  d'air  parfaite  dans  le  bas:  conserve  plus  long- 
temps  les  produits  de  la  combustion.  (5)  Longue  boite  a  feu,  avec  parois 
perpendiculaires  au-dessus  du  cendrier  —  previent  l'accumulation  des  cen- 
dres.  (7)  Grille  a  rouleaux  sans  commande  ni  cadre.  (8)  Enveloppe  double 
en  fer-blanc  et  en  tole  galvanisee  avec  espace  dun  pouce  pour  l'air.  (9) 
Construction  basse  —  seulement  40"  du  haut  au  bas  —  Ecrivez  pour  avoir 
notre  livre  traitant  des  fournaises. 

THE  RECORD  FOUNDRY  &  MACHINE  COMPANY,  LIMITED 

MONCTON,  N.B. 

Distributeurs   pour  I'Ouest  : 
R.  R.  Kinread,  286  Bannatyne  Ave.,  Winnipeg  :   F.  R.  Murray  Co.,  Ltd.,  Vancouver,  B.  C. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Qualite 


MARQUE    DE 


COMMERCE 


V&leur 


CANADA 


Quand  les  Profits  Gomptent 

(LES  SIEGES  DE  CHAISE  EN  PL  AC  AGE   A    L'EPREUVE   DE    L'EAU   SONT 

AU  PREMIER  RANG) 

Les  profits  sont  "absolument  essentiels"  au  marchand.  lis  sont  calcules  differemment  sur  nora- 
br'e  de  lignes.  La  ligne  qui  est  vraiment  profitable  est  une  source  continuelle  de  revenus  par 
l'argent  qu'elle  rapporte,  la  clientele  qu'elle  donne  et  celle  qu'elle  conserve. 

II  n'y  a  pas  de  meilleure  ligne  que  vous  pouvez  tenir  que  ces  SIEGES  DE  CHAISES  PERFORES 
A  TROIS  DOUBLES  DE  PLACAGE.  Le  soin  et  l'attention  extraordinaires  que  nous  apportons  a 
leur  fabrication  se  traduisent  par  un  plus  grand   n ombre  de  ventes  pour  les  marchands. 


Les  coins  de  nos  sieges 
sont  .  arrondis;  les 
bords  sont  polis  et  pas- 
ses au  papier  sable^  et 
ils  sont  finis  par  une 
couche  de  veritable 
vernis  a  banc  d'eglise. 


Nous  illustrons  ici  5 
modeles  reguliers  de 
sieges  de  chaise  en 
placage.  Nos  sieges 
sont  bien  colles,  super- 
bement  faits  et  perfo- 
rms avec  soin. 


ROND 


Tous   nos 
sieges  sont  a  present 
colles   avec   la  meilleure 
colle  a  Pepreuve  de  l'eau,  ce  qui 
est  un  avantage  additionnel  offert  par 
notre  ligne,  vu  qu'ils  ne  peuvent  se  decoller,  meme 
s'ils  sont  exposes  au  mauvais  temps. 


CARRE 


BALL    TOP 


LOCAL 


F'aits  dans  les  dimensions  suivantes:   10  pouces,  11  pouces,  12  pouces, 
13  pouces,  14  pouces,  15  pouces,  16  pouces,  17  pouces,  18  pouces,  20  pouces  carres. 
Ces  mesures  sont  pour  la  largeur,  non  pour  ia  longueur. 

Vos  clients  seront  tres  satisfaits  de  ces  sieges  de  chaise  en  placage.  Les  profits  sont  extreme- 
ment  liberaux.  Ecrivez-nous  aujourd'hui  pour  avoir  notre  liste  de  prix.  Nous  garantissons  une 
livraison  immediate  de  toutes  nos  lignes  et  de  tous  nos  modeles. 

LIVRAISON    RAPJDE   —  TERRITOIRE    EXCLUSIF  A  DES  MARCHANDS  ACTIFS. 


CANADIAN   VENEERING  COMPANY,  Inc. 

ACTON  VALE,  QUEBEC,  CANADA. 
"Faites  venir  nos  echantillons  et  comparez-les  avec  ceux  de  n'importe  quelle  autre  marque. 


En    ecrivant    aux    annonceurs.   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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prampons  de  Surete  pour  le  tour    "Vulcan"    de   Williams 

Forges  au  Marteau-Pilon 

EN   STOCK : 

A  bout  droit  et  courbe  1  ou  2  vis,  16  dimensions.    Capacite  -Ms  a  6  pouces. 
Demandez  notre  brochure  traitant  des  outils  de  machinistes. 

«J.    H.    WILLIAMS    &    Co. 

122  rue  Richards         -  Brooklyn,  N.  Y. 

Representants   Canadiens 
THE  CANADIAN   FAIRBANKS-MORSE  CO. 
Montreal  et  Quebec 


LES   MEILLEURES   FOREUSES  A  TORSION 


Faltes   d'acier   Sheffield    (Ang.)    par   la    John    Morrow    Screw   &    Nut    Co.,    Limited    —    une    compagnie    essen- 
tiellement  canadienne. 


MORROW        SSJKSii. 

Screw   <5 


Les    foreusee    Morrow  sonttiaranties 

sous  lon.s-  rapports  el    elli  a    perceronl 

le  trous  a  \  i  c  moins  d'afl  i 


Achetez   de   votre    marchand    de   gros   le    plus    proche,    mals      EXIGBZ      LES     MORROWS.       Les    marchands    de 
gros  recommandables  ne  vous  donneront  pas  de  contrefacons. 

Usine  a    Ingersoll,  Canada. 

Kn  kii>s  aeulement  de 

F.   BACON  &  CO.,  Agents, 

Montreal,  Que\ 


Alex.  McArthur  &  Co.,  Ltd 

Maison  fondee  en  1879 
83  RUE  McGILL,  MONTREAL,  Que. 

AU  COMMERCE 


Nous  cooperons  avec  vous  dans  I'appro- 
visionnement  de  vos  clients. 

Nous  travaillons  avec  vous  pour  don- 
ner  satisfaction  a  votre  clientele.  Nos 
interets  sont  mutuels. 

Vous  ne  pouvez  commettre  d'erreur  en 
specifiant  notre  Feutre  Goudronne 
"BLACK  DIAMOND"  ou  n'importe 
quelle  ligne  de  PAPIER  DE  CONS- 
TRUCTION faite  a  nos  usines. 

Ecrivez-nous  pour  avoir  tous  les  ren- 
seignements  desires. 


II  se  Vend  a  Vue! 


Le  Tranche41iments 

"HOME  65" 


— parce   que  vous   pouvez  fa- 
cilement  dSmontrer  k  vos 
clients   que   c'est  l'arti- 
cle    le    plus     mi- 
le qu'ils   peuvent 
avoir  dans  leur 
cuisine. 


Superbement 
fini 


Chapeau  her- 
metique  a  l'eau 


Fait   au  Canada 


Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner  en  tout  temps. 


MAXWELLS    LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p, 
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PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

DESSINS  NOUVEAUX 

COULEURS  NOUVELLES 

TRAITEMENTS  TECHNIQUES  NOUVEAUX 
FINIS  NOUVEAUX 

Cette  nouvelle  periode  de  I'histoire  exige  des  idees 
nouvelles  dans  la  decoration  de  la  maison  .  Pour  cela, 
ces  papiers  seront  trouves  tres  utiles. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


ont  considerablement  augmente  le  commerce  des  au- 
tres  marchands.  Pourquoi  ne  feraient-ils  pas  la  meme 
chose  pour  vous? 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles   de   ventes    a    Montreal  :    Chambre    310,    edifice 
Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  specialite  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 


LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  ou  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 


II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  MancheS  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client.  - 


J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas     -      -     Ontario 


il  l  CETTE  C4ISSE  CONTIEKT  = 

nil  111       DES  PIECES  POUR  J 

Ssl|    \  5OOt0"»'"»IS0NS  \ 

111!        DE  VITRINE  \ 


Faites   payer  votre   loyer   par 
etalages   de    vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sur  le  trottolr, 

Supports  pour  Etalages  de  Vitrine 

Une    s£rie    merveilleuse    de    supports   interchangeables   patents 

pour  etalages  de  vitrine,  appropriee  aux  Articles  de  Nouveautes, 

Costumes,    Chapeaux,    Chemiserie,    Chaussures   et   Marchandises  | 

Centrales.   La   serie  vous   donnera  10  ans   de  Bons   Services  en  l 

rendant  effectif  votre  commerce  par  l'arrangement  de  garnitures 

rie  vitrines. 

Les  Supports  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  sont  que  quelques-uns 

ties  dispositifs  que  vous  pouvez  obtenir  avec  la  s§rie  complete;! 

on  peut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 

Faits  de  Chene,  fini  Dore,  Antique  ou  Patine.  La  serie  est  mlsei 

en  un  coffre  en  bois  dur    avec  couvercle  a.  charnieres,  un  bonl 

endroit  pour  garder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 

le  moment.    II  y  en  a  des  milliers  de  cette  serie  en  usage  Jour- 

nellement. 

No    104.     Cette    serie    a   130    "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  Magasin  General $27.60 

En  outre  de  la  s6rie  ci-dessus,  nous  en  fabriquons  une  pour 
l'usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.  Cette  sSrie  est  tota- 
lement  diffgrente  de  la  serie  pour  Magasin  General;  elle  est 
faite  pour  l'6talage  de  marchandises  plus  pesantes  et  convient 
specialement  a  l'Epicerie  de  detail. 
La  Se>ie  No  20  a  89  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries  .    .    .    .  " $38.50 

La   Serie   No  20J/2  a  50  "Younits"  interchangeables  pour 

les  Vitrines  de  Petites  Epiceries $23.10 

En    Stock   a    Hamilton  —  Commandez  directement  ou   par  votre 
marchand  en  Gros  —  Patentes  et  faits  au  Canada. 

THE     OSCAR     ONKEN     CO. 


5150   FOURTH    STREET, 


Cincinnati,  Ohio,  U.S.A. 


Quincaillerie    de    toute    sorte 

TOUJOURS  EN  STOCK 

Une    attention   toute   speciale   est   portee    aux   comman- 
des  recues  par  la  poste  ou  par  telephone. 

THOS.  BIRKETT   &  SON   CO., 

LIMITED 

Marchands  de  Quincaillerie  en   Gros 

OTTAWA,  -  -  -  CANADA 

Telephone     QUEEN'S    859 
"  "  189 


RESERVOIRS    A   GAZOLINE 

RESERVOIRS    DE    PREMIER    ORDRE    SOUDES    ET    EPROUVE 
Pour  emmagasinage  souterraln   de   la  gazoline. 

(Avec  tous  accessoires  approprlis 

Un  reservoir  de  haute  qualil 
completeroent  soud£  k  l'acle 
ce  qui  le  rend  pratiquemer 
d'une  seule  piece.  Peint 
l'exterieur  avec  de  la  pelr 
ture  noire  anti-rouille  et 
l'Spreuve  de  1'acide.  lis  sor 
pratiquement  a  l'£preuve  c 
la  rouille  et  des  matifin 
corrosives.  lis  sont  faits  pi 
des  ouvriers  experts.  Nos  r< 
servoirs  sont  fabriqufis  cor 
formement  aux  exigences  d 
National  Board  of  Fire  Underwriters. 

Avant  de  laisser  nos  usines  ils  sont  tous  6prouv6s  sous  pressic 
d'air  par  un  surintendant  competent,  et  sont  ensuite  encaissgs  | 
exp§cli£s  pour  que  vous  les  receviez  en  bonne  condition.  Noi 
croyons  que  nos  prix  vous  int4resseront,  car  ils  sont  tr§s  raisoi 
nables.  Rien  de  mieux  pour  emmagasiner  de  la  gazoline.  Tou' 
dimensions  faites  sur  commande.  Ligne  compl&te  de  pompes  nu 
surant  automatiquement. 

Ecrivez  pour  brochure. 

THE  STEEL  TROUGH  &  MACHINE  CO.,  Limite 

TWEED,  ONTARIO,  CANADA. 
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Voulez-vous  gagner 
de   l'argent    extra  ? 

Nous  vous  en  fournissons  le  moyen.  Nous  payons 
25c  et  plus  pour  chaque  rapport  relatif  a  la  cons- 
truction nouvelle  dans  votre  locality. 

Pour  gagner  cet  argent,  il  suffit  de  nous  envoyer 
les  renseignements  suivants  concernant  les  projets 
de  construction  dans  votre  region:  1°  Norn  et  adresse 
du  propri^taire  et  de  l'entrepreneur  general;  2°  Cout 
approximatif  de  la  construction;  3°  A  quoi  est  destine 
l'6difice;  4°  Les  mat6riaux  a  employer  pour  sa  cons- 
truction; 5°  Qui  achete  les  matenaux;  G°  Si  le 
travail  est  commence^  a  quel  point  il  en  est. 

C'est  la  un  travail  que  chacun  peut  faire  sans  nuire 
a  ses  affaires  courantes  et  une  source  de  profits  que 
nul  ne  doit  n^gliger. 

Bien  entendu  pour  que  l'information  fournie  ait  de 
la  valeur  pour  nous,  il  ne  faut  pas  qu'elle  nous  ait 
deja   6t6   fournie   d'autre   source. 

Profitez  de  notre  off  re:  elle  est  avantageuse. 

McLean  Daily  Reports,  Limited 

42  Rue  St-Sacrement,         MONTREAL  (P.Q.) 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn6es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &    CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82   Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:    Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que. 


Notre  assortlment  considerable  de  BOULONS  A  VOITURE 
et  A  MACHINE,  DE  VIS  A  CARROSSERIE,  RIVETS, 
ECROUS  ET  RONDELLES  (washers),  ECROUS  CARRES 
ET  HEXAGONES,  PENTURES  CE  PORTES  DE  GRANGE 
ET  DE  BARRIERE  AVEC  CROCHETS  POINTUS,  assure 
des  commandes  remplies  rapidement  et  une  expedition 
prompte.  NOTRE  QUALITE  ET  NOS  PRIX  PLAISENT  A 
TOUT    LE    MONDE. 

LONDON  BOLT  &   HINGE  WORKS 


Agences   a    Montreal 
Toronto 
Winnipeg 
Vancouver 


Siege  social  et  fabriques: 

623-639    Maitland    St., 

London,  Canada. 


A  Voccasion  de  son  Jubile  d'Or,  la  maison    Lamontagne  Limitee  remercie  sa  nombreu- 
se  clientele  pour  V encouragement  qu'elle  lu  i  a  prodigue  pendant  cinquante  ans. 


I  869 


IQI9 


50ieme    ANNIVERSAIRE 

C'EST  un  agreable  devoir  de  vous  annoncer  que  la    presente    annee  est  la    cinquantieme  de 
I'existence  de  la  maison  en  affaires,  et  durant  cette  longue  periode,  elle  a  ete  avec  succes 
sous  le  controle  direct  de  ses  fondateurs,   dont  les  efforts  ont  toujours  ete  diriges  avec  les 
progres  et  I'avancement  de  I'industrie,  nous  devons  a  leur  zele  la  position  distinguee  que  la  firme 
occupe  aujourd'hui  dans  le  commerce. 

En  vous  faisant  connaitre  le  resultat  du  succes  obtenu  dans  notre  longue  carriere  d'affaires, 
nous  vous  remercions  en  meme  temps  pour  la  part  que  vous  avez  prise  a  son  developpoment,  et 
nous  vous  assurons  que  nos  efforts  ne  seront  pas  ralentis  dans  votre  interet  pour  I'avenir. 

LAMONTAGNE    LIMITEE 

MONTREAL  QUEBEC  WINNIPEG 


S.    D.    JOUBERT,    President 

J.    A.    BACON,    Vice-President  P.    E.    JOUBERT,    Directeur-Gerant 

E.    H.    JOUBERT,    Surintendant  O.    M.    BAILLARGEON,  Sec.-Tresorier 

J.    A.    PEPIN,    Chef-Comptable 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 


62  LE  PRIX  COURANT,   vendredi  12  septembre  1919.  Vol.  XXXII  —  No  37. 


Les  Machines  Kribs  Different 
Des  Autres 


Leur  dessin  est  Poeuvre  d'hommes  ayant  une  longue  ex- 
perience dans  cette  industrie.  Le  bois  qui  entre  dans  leur 
fabrication  est  choisi  avec  le  plus  grand  soin.  Les  cuves 
ne  retreciront  pas,  ne  craqueront  pas  ni  ne  se  derange- 
ront.  Les  garnitures  sont  superbement  polies  et  solide- 
ment  fixees.  Les  engrenages  sont  bien  decoupes  et  ne 
glisseront  pas.  Des  appareils  de  surete  protegent  la  per- 
sonne  qui  les  conduit  contre  tout  accident.  Leur  marche 
est  facile  et  leur  travail  parfait.  Si  vous  ne  vendez  pas 
nos  machines,  vous  vous  privez  d'une  excellente  source 
de  PROFITS.  Ecrivez-nous  pour  avoir  plus  de  renseigne- 
ments  a  ce  sujet. 

Modeles  actionnes  a  la  main, 

par  l'eau, 

avec  moteur  a  gazoline, 
ou  a  Pelectricite. 

WILLIAM  A.  KRIBS,  HESPELER,  ONTARIO 

Fabricants  de  trues  de  toutes  sortes  pour  la 
manutention  des  marchandises. 
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CLOTURE 
FROST  AU 
PREMIER 
RANG 


L'ORGANISATION  FROST 


DANS  chaque  district  rural,  il  y  a  un  vendeur  de  quincail- 
lerie  qui  passe  pour  le  marchand  le  plus  entreprenant 
et  le  plus  digne  de  confiance.  Les  clients  disent  qu'ils 
"s'entendent  mieux"  avec  lui.  II  ne  vend  que  les  meilleurs 
articles  —  des  articles  qui  edifient  une  clientele.  Vous  cons- 
taterez  que  ces  vendeurs  de  quincaillerie  sont  des  homines 
FROST,    ou    qu'ils    deviennentdes  homines  FROST. 

LA  CLOTURE  FROST  Sdifie  une  clientele.    D'abord  elle  multiplie  les 
ventes.     Ensuite  elle  multiplie  les  commandes  repetees.     Les  com- 
mandes  repetees  sont  le  signe  evident  que  le  vendeur  de  quincail- 
lerie conserve  son  emprise  sur  le  commerce  de  quincaillerie  de  sa  localite. 
Les  commandes  repetees  amenent  un  plus  grand  nombre  de  nouveaux 
clients. 

LES  VENDEURS  aiment  a  vendre  la  CLOTURE  FROST  parce  qu'elle 
les  aide  a  la  vendre.  Lorsqu'ils  vendent  la  CLOTURE  FROST,  ils 
savent  qu'aucun  client  mecontent  ne  reviendra  pour  se  plaindre 
que  des  fils  sont  brisks,  que  des  attaches  manquent  ou  que  la  galvanisa- 
tion est  defectueuse.  C'est  une  vente  qui  donne  entiere  satisfaction.  A 
la  longue,  seul  l'article  qui  se  vend  tout  seul  survit,  parce  que  sa  valeur 
doit  etreprouvee  par  l'article  lui-meme  et  non  par  ce  qu'en  dit  le  vendeur. 

'ATTACHE  SOLIDE  FROST  est  1'attache  de  confiance.     Etes-vous 
un  vendeur  FROST  ? 


FROST  STEEL  and  WIRE  CO.,  Limited 

HAMILTON 
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Le  pourquoi  des  hauts  prix  des  produits  alimentaires 

Causerie  faite  a  I'Association  de  Publicite  de  Montreal,  le  29  aout  1919,  par  M.  Joseph  Laporte. 


Lorsque  j'ai  accepte  Fin-vitiation  de  M.  Munroe 
de  vous  adresser  la  parole  aujourd'hui  on  m'a  de- 
mande  de  parler  de  la  situation  des  vivres.  Apres 
avoir  serieusement  pense  a  cette  question  j'ai  con- 
clu  que  je  pourrais  vous  interesser  davantage  si  je 
traitais  d'un  sujet  composite.  J'ai  done  divise  ma 
causerie  en  trois  parties. 

1.  L'annonce  augmente-t-elle  le  prix  de  l'ar- 
ticle  annonce? 

2.  La  methode  de  distribution  actuelle  des 
produits  alimentaires,  par  l'intermediaire  du  gros- 
siste  et  du  detaillant,  augmente-t-elle  le  cout  des 
marchandises? 

3.  Jusqu'a  quel  point  l'offre  et  la  demande 
sont-elles  responsables  des  hauts  prix? 

Depuis  quelques  annees,  nous  avons  vu  des 
hausses  considerables  dans  le  prix  des  articles  de 
luxe  et  de  necessite.  Nombre  de  personnes  qui  ont 
tente  de  trouver  la  raison  de  ces  hausses  ont  flni 
par  se  convaincre  que  les  methodes  actuelles  de 
distribution  etaient  le  principal  facteur  responsa- 
ble  de  1'augmentation  des  prix. 

La  critique  semble  tendre  a  la  conclusion  que 
si  les  prix  sont  eleves,  e'est  parce  qu'il  y  a  trop  d'in- 
termediaires;  e'est  par  suite  de  l'abus  des  methodes 
intensives  de  vente,  et  du  gaspillage  d'argent  con- 
sacre  chaque  annee  a  la  publicite  generate  ou  lo- 
cale, i 

Etudions  d'abord  l'accusation  portee  contre 
la  publicite.  Le  principe  de  "faire  l'article"  a  20,000 
personnes  par  voie  d'imprimes  est  exactement  le 
meme  que  de  le  faire  par  sollicitation  personnelle. 
Comme  l'annonce  n'est  qu'une  des  formes  de  vente 
intensive,  son  effet  sur  le  prix  de  vente  d'un  arti- 
cle doit  etre  le  meme  que  la  sollicitation  personnel- 
le. Nous  devons  done  considerer  la  publicite  com- 
me moyen  de  vente  intensive  et  discuter  l'accusa- 
tion portee  contre  elle  avec  la  certitude  que  ce  qui 
s'applique  dans  son  cas  s'applique  egalement  a  tou- 
tes  les  methodes  de  vente. 

On  pose  souvent  la  question:  "Qui  paie  pour 
l'annonce?"  Dans  le  butde  decouvrir  si  possible  la 
raison  de  la  hausse  des  prix.  Ceux  qui  se  posent 
cette  question  croient  que  les  frais  de  l'annonce 
sont,  en  fin  de  compte,  payes  par  le  consomma- 
teur.  Si  cela  etait  vrai,  l'accusation  portee  contre 
l'annonce  serait  formidable.  Etudions-en  le  bien 
fonde. 

Prenons  comme  exemple  le  cas  de  l'annonce 
d'un  fabricant.  Le  consommateur  voit  les  pages 
d'annonces  dans  les  journaux,  les  grandes  affiches, 
les  cartes-reclame  des  tramways,  les  enseignes  lu- 
mineuses,  etc.,  et  immediatement  il  en  conclut  que 
la  farine  du  Lac  des  Bois,  le  ble  concasse,  le  mais 
floconne  de  Kellogg,  le  th£  Salada,  etc.,  coutent  si 


cher  parce  qu'il  a  fallu  depenser  des  sommes  enor- 
mes  pour  les  annoncer.  Voyons  maintenant  l'ef- 
fet  reel  qu'a  l'annonce  sur  le  cout  de  la  production 
et  le  prix  de  la  vente  de  ces  articles. 

La  vente  intensive,  qu'elle  soit  faite  par  l'an- 
nonce ou  par  n'importe  quelle  autre  methode,  aug- 
mente  la  production.  Or  une  augmentation  de  la 
production  permet  des  achats  plus  considerables 
de  matiere  premiere,  d'ou  economie  de  prix.  Une 
production  plus  considerable  permet  egalement  l'u- 
sage  d'appareils  economisant  la  main-d'oeuvre  et 
l'emploi  d'hommes  d'une  plus  haute  competence  - — 
d'ou  economie  dans  le  cout  de  production.  Et, 
pour  nous  resumer,  1'augmentation  de  la  production 
diminue  le  cout  de  fabrication  de  chaque  article  et 
meme  dans  le  cas  ou  on  aurait  atteint  le  maximum 
de  production  possible  et  ou  il  serait  impossible 
d'en  baisser  le  cout  de  distribution  de  l'article  ainsi 
produit. 

Comme  exemple,  supposons  qu'un  fabricant 
ayant  un  capital  de  $20,000,  puisse  sans  publicite, 
faire  $50,000,  de  ventes  et  qu'avec  quelques  cen- 
tiaines  de  dollars  de  publicite,  il  puisse  porter  ses 
ventes  a  $80,000.,  il  pourrait  operer  quatre  vire- 
ments  de  son  stock  au  lieu  de  deux  et  demi.  Quand 
ceci  se  produit  le  fabricant  peut  prendre  une  plus 
petite  marge  de  profit  sur  chaque  vente  indivi- 
duelle,  et  le  public  en  beneficie. 

Supposons  encore  que,  sans  annonce,  un  fabri- 
cant puisse  vendre  10,000  articles  avec  une  de- 
pense  de  $5,000.  Chaque  article  lui  coute  done 
50  cts.  de  frais  de  vente.  Supposons  maintenant 
qu'il  consacre  $2,500,  a  la  publicite  et  que,  comme 
resultat,  il  vende  20,000  articles.  Le  total  des  frais 
de  ventes  sera  de  $7,500;  par  contre,  le  prix  de 
vente  de  chaque  article  sera  reduit  a  37^  cts.  L'e- 
conomie  des  frais  generaux  par  article  sera  pro- 
portionnelle. 

Les  journaux  et  magazines  sont  remplis  d'an- 
nonces de  fabricants  qui,  grace  a  la  publicite  inten- 
sive, ont  pu  vendre  leurs  produits  a  des  prix  cons- 
tamment  reduits,  alors  meme  que  la  hausse  des 
prix  de  la  matiere  premiere  aurait  du  entrainer  une 
augmentation  du  prix  de  vente.  Ce  qui  s'applique 
a  la  publicite  du  fabricant  s'applique  egalement  a 
celle  du  grossiste  ou  du  detaillant:  C'est  le  prin- 
cipe que  "plus  les  ventes  sont  considerables,  plus 
les  frais  de  vente  par  unite  sont  reduits." 

Le  public  acheteur  recherche  rarement  des  oc- 
casions dans  le  magasin  peu  progressiste  qui  n'an- 
nonce  pas;  il  s'adresse  plutot  aux  grands  magasins 
qui  annoncent  beaucoup  .  Comment  se  fait-il 
alors,  que  Ton  accuse  l'annonce  d'etre  la  cause  des 
hauts  prix. 

Demander  qui  paie  pour  l'annonce,  equivaut  a 
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demander  qui  paie  les  salaires,  l'eclairage,  le  loyer. 
L'annonce  n'est  qu'un  des  facteurs  qui  constituent 
les  frais  generaux  d'un  commerce;  mais  il  a  cet 
avantage  sur  les  autres  facteurs  qu'il  est  le  seul  qui 
aide  a  augmenter  les  ventes  eia  diminuer  les  frais 
de  vente  par  unite  de  production.  Vous,  t'echni- 
ciens  de  publicite,  n'avez  pas  a  vous  excuser  pour 
l'activite  dont  vous  faites  preuve,  parce  que  vous 
rendez  service  a  la  societe  en  enseignant  au  public 
ou  il  peut  se  procurer  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  au  meil- 
leur  prix  possible. 

Quant  a  mon  deuxieme  point:  "La  methode 
de  distribution  des  produits  alimenlaires  augmen- 
t-elle  le  cout  des  marchandises?"  Je  me  contente- 
rai  de  vous  parler  des  services  rendus  par  le  gros- 
siste,  parce  qu'il  est  l'intermediaire  le  plus  mecon- 
nu  et  partant  le  plus  accuse.  J'ai  les  raisons  pour 
le  plaindre,  car  je  suis  convaincu  qu'il  est  digne  de 
la  confiance  du  public  et  qu'on  ne  saurait  le  rem- 
placer. 

Le  veritable  role  du  grossiste  est  de  reunir  les 
produits  fabriques  de  toutes  les  parties  du  monde 
et  de  les  distribuer  aux  detaillants  selon  leurs  be- 
soins. 

Dans  certaines  lignes  de  commerces,  le  gros- 
siste n'a  pas  l'importance  qu'il  avait)  autrefois, 
mais  dans  d'autres  genres  tela  que  les  drogues,  la 
quincaillerie,  les  nouveautes  et  1'epicerie,  son  im- 
portance   n'a    jamais    ete  aussi  considerable  qu'a 


l'heure  presente.  Dans  le  commerce  de  1'epicerie, 
le  detaillant  est  force  de  tenir  en  stock  une  va- 
riete  exceptionnelle  de  produits  des  divers  fabri- 
cants.  J'evalue  a  au  moins  1,500  articles  diffe- 
rents  le  stock  de  la  moyenne  des  detaillants. 

Le  grossiste,  lui,  doit  tenir  un  stock  d'environ 
4,000  articles  differents.  Quels  services  rend-il 
pour  les  profits  qu'il  realise? 

Au  point  de  vue  du  fabricant,  le  grossiste  est 
un  specialiste  de  la  distribution.  II  achete  et  revend 
des  marchandises.  II  connait  le  commerce  a  fond. 
II  sait  ce  qui  se  vendra.  La  plupart  de  ses  clients 
sont  permanents  e1:  sa  clientele  constitue  un  mar- 
che  tout  trouve  pour  le  fabricant  qui  a  un  bon  arti- 
cle a  vendre.  De  plus,  le  grossiste  offre  au  fabri- 
cant une  organisation  de  vente  toute  faite.  Les 
detaillants  recoivent  la  visite  frequente  des  repre- 
sentants  des  grossistes.  Si  le  grand  fabricant  de 
produits  alimentaires  cessait  de  vendre  par  l'inter- 
mediaire du  grossiste,  il  lui  faudrait  un  personnel 
d'environ  200  vendeurs,  et  il  lui  faudrait  ouvrir  au- 
tant  de  comptes  nouveaux  qu'il  y  a  de  detaillants 
qui  vendraient  son  produit.  A  l'heure  presente,  en 
faisant  affaires  avec  les  grossistes,  il  a  au  plus 
cinq  cents  comptes  sur  ses  livres  et  quelques  ven- 
deurs lui  suffisent  pour  vendre  au  commerce  de 
gros. 

Concevez-vous  un  fabricant  de  marinades  ven- 

(A  suivre  page  68) 


SCIES    ET    OTJTILS 

OISSTON 


Vendez  a  un  homme  des.  scles  et  des  outils  qui  lui  donneront 
entiere  satisfaction  —  et  !l  se  rappellera  votre  magasin  com- 
me  I'endtolt  ou  il  peut  avoir  un  bon  service  et  de  bonnes  va- 
ieurs  —  et  il  reviendra  chez  vous.  Les  vendeurs  de  Disstons 
r6alisent  deux  profits  lorsqu'ils  vendent  une  scie  ou  un  ou- 
til  Dlsston  —  celui  qu'lls  font  avec  la  clientele  et  les  ventes 
repete>s    qu'ils    obtiennent. 


Et  cela  a  cause  de  la  quality  Dlsston  —  le  resultat  de  80  ans 
de  perfectionnement.  Comme  question  de  fait,  la  plus  gran- 
de  partie  de  la  machinerie  servant  a  la  fabrication  des'scies 
aujourd'hui  a  et6  invented  et  perfectionnee  par  Dlsston.  Les 
fameux  aciers  a  scies  et  a  outils  Dlsston  —  avec  lesquels 
tous  les  outils  et  scles  Dlsston  sont  falts  —  ont  ete  perfec- 
tionn^s  et  falts  entierement  a   I'usine   Dlsston. 


HENRY  DISSTON  &  SONS,  Ltd.,    Toronto,  Canada 


Succursale:      VANCOUVER,   C.A. 


LA  SCIE  DONT  LA  PLUPART  DES 
CHARPENTIERS  SE  SERVENT 


IC6.   U.  S.  P*T.   OF{ 
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Qualite 


Plaques  d  Acier-Cuivre 

APOLLO 

KEYSTONE 


Keystone 


Un  Produit 
Ideal  ! 


Le  nom  KEYSTONE  designe 
ce  qu'il  y  a  de  meilleur  en 
fait  de  PLAQUES  D'ACIER- 
CUIVRE.  Un  produit  de  qua- 
lite  base  sur  un  bon  princi- 
pe.  L'alliage  cuivre-acier  as- 
sure une  plus  longue  duree 
aux  produits  faits  de  plaques 
de  metal  et  c'est  le  meilleur 
anti-rouille  actuellement  sur 
le  marche.  Faites  I'epreuve 
que  vous  voudrez  pour  prou- 
ver  l'EXCELLENCE  DE  L'A- 
CIER-CUIVRE  KEYSTONE. 
II  ne  vous  desappointera  pas. 


ftl<  REG 

PITTSBURGH 

KBrS|QME 

de   la 
United    States   Steel 
Products  Company 
New-York.  E.-U. 


Qualite 
Superieure 


Force 
plus  grande 


0) 


AUTRES     METAUX 


Tole   d'acier    (importee 

Plaque  Canada 

Tole  de  zinc 

seulement) 

Tole  de  cuivre 

Spelter 

Plomb 

Cuivre  en  lingot 

Tube  de  cuivre 

Feuilles    de    fer-blanc 

Fer-blanc    en    lingot 

Tube  de  laiton 

Etc. 

Etc. 

Etc. 

B.  &  S.  H.  THOMPSON  &  CO.,  LTD. 

MONTREAL  TORONTO  NEW  GLASGOW,  N.S. 

WINNIPEG  VANCOUVER 

Agents  vendeurs  pour   VEst  du  Canada  de  la 

United  States  Steel  Products  Company,  New- York 

En   ecrivant  aux  annonc«ura,  mentidnnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


QCXII  —  No  37.  LE   PRIX   COURANT,   vendredi  12  septembre  1919. 


67 


lonte-cendres  Terre-cuite 

MATERIAUX 
DE    CONSTRUCTION 

Ciment  Portland-    Toiture  Paradux 


Verrieres  de 
fantaisie 

Figures,  roulee   Cathedral 
tendre  de  Chance  Bro- 
ers    &    Company,     Ltd., 
irmingham,  Angleterre. 


Aussi 

tharge 

Oxyde  de  plomb  sec 

Orange  Mineral 

Lithopone 

Barytes 

Blanc   d'Espagne 

Nitrate    de    plomb 


Vitres   grillagees 

Unies,  depolies,  et  a  cotes 
de  la  Pennsylvania  Wire 
Glass    Company,     Phila- 
delphia, Pa. 


Lignes  Generates 

Or  en  feuille 
Toile  a  bluteau 
Metal  en  feuille 
Clippers 

Peaux  de  chamois 
Produits    Harris 


Produits  Chimiques,  Huiles  Etc. 


Huile  de  ricin 

Huile  de  bois  de  Chine 
Acide  citrique 


Acide  tartrique  Glycerine 

Creme  de  tartre  Borax 

Remplacant  de  creme  Vitriol  bleu 

de  tartre 


Savon  Doux 


B.  &  S.  H.  THOMPSON  &  CO.,  LTD. 


IONTREAL 
/INNIPEG 


TORONTO  NEW  GLASGOW,  N.S. 

„r     i    n      j    j    i     VANCOUVER 

Agents  vendeurs  pour   I  tst   du   Canada   de   la 


United  States  Steel  Products  Company,  New- York 
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(Suite  de  la  page  65) 

dant  directement  au  detail,  alors  que  la  moyenne  de 
stock  de  ce  proluit  est  d'une  douzaine!  Comment 
ses  voyageurs  pourraient-ils  couvrir  leurs  frais? 
Ces  frais  seraient  enormes;  tandis  que  par  l'inter- 
mediaire  du  voyageur  du  grossiste  prenant  une 
commande  pour  une  cinquantaine  d'anicles,  y  com- 
pris  les  marinades,  le  coiit  de  vente  par  article  est 
infime. 

Un  autre  service  par  le  grossiste,  c'est  l'emma- 
gasinage  des  produits  des  fabricants  et  leur  revente 
au  detail  par  peLJtes  quantites,  permettant  ainsi  au 
detaillant  de  faire  des  virements  de  stock  plus  fre- 
quents sans  avoir  a  augmenter  son  capital.  De  plus, 
le  grossis'e  doit  ouvrir  un  compte  au  detaillant  et, 
pratiquement  le  commanditer. 

Quel  benefice  le  detaillant  tire-t-il  du  grossis- 
te? Je  ne  ferai  qu'effleurer  ce  sujet.  L'organisa- 
tioih  dont  dispose  le  grossiste  permet  a  des  milliers 
de  magasins  de  quartier  d'exister.  Prenons  le  cas 
u'un  petit  detaillant  qui  obtient  un  assez  bon  suc- 
ces.  Son  stock  se  compose  d'environ  1,000  articles 
differents  et  il  achete  de  deux  ou  trois  grossistes. 
Supposons  que  ces  grossistes  disparaissent  du  jour 
au  lendemain,  le  detaillant  se  verrait  force,  en  con- 
sequence, d'acheter  du  fabricant  chaque  article 
dont  se  compose  son  stock.  Vous  voyez  ce  qui  en 
resulterait:  Le  detaillant  aurait  de  la  difficulty  a 
avoir  un  stock  toujours  complet.  II  lui  faudrait 
etablir  un  systeme  compliqpe  de  comptabilite 
pour  remplacer  le  petit  memorandum  qu'il  pre- 
pare aujourd'hui  pour  le  vendeur  du  grossis- 
te. Si  le  representant  de  chaque  vendeur 
le  visite,  tout  son  temps  passera  a  inter- 
viewer des  vendeurs  et  a  comparer  les  qualites  et 
les  prix  des  articles  qu'on  lui  offre.  Son  stock  serait 
mal  equilibre.  Comme  il  lui  faudrait  acheter  de 
grosses  quantites  de  chaque  article,  son  capital  se- 
rait insuffisant.  L'espace  reserve  a  son  emmaga- 
sinage  ne  suffirait  plus  et,  en  dernier  lieu,  son  cre- 
dit qui  est  le  facteur  le  plus  important  de  son  com- 
merce,'n'existerait  plus,  parceque  aucun  fabricant 
ne  pourrait  prendre  a  sa  charge  les  longs  credits 
dont  beneficie  actuellement  le  detaillant.  En  un 
mot,  ce  serait  la  disorganisation  de  notre  systeme 
actuel  de  distribution,  avec  le  double  emploi  dans  le 
processus  de  distribution,  d'ou  une  augmentation 
proportionnelle  du  cout  de  la  distribution. 

Comme  conclusion  a  ce  sujet  je  poserai  deux 
questions:  Le  grossiste  en  produits  alimentaires 
peut-il  etre  accuse  de  faire  des  profits  exageres 
alors  que  son  profit  brut  sur  ses  ventes  est  de  11% 
et  que  ses  frais  generaux  s'elevent  a  environ  7%? 
Si  tous  les  fabricants  de  produits  alimentaires  ven- 


daient  directement  au  commerce  de  detail  leui 
rait-il  possible  de  reduire  les  moyennes  precitee 

Jusqu'a  quel  point  l'offre  et  la  demande  i 
elles  responsables  de  la  hausse  des  prix?  Avar 
repondre  a  cette  question,  je  desire  affirmer  < 
goriquement  que  je  ne  suis  pas  un  expert  dai 
dis:ribution  des  produits  alimentaires.  La  cond 
chaotique  qui  existe  actuellement  dans  le  ma 
de  ces  produits,  consequence  de  la  guerre  rend 
ficile  la  comprehension  claire  des  nombreux 
teurs  qui  entrent  en  ligne  de  compte  et  il  est  dif 
de  trouver  la  penacee  qui  guerira  tous  les  r 
existant  actuellement. 

Cependant,  pour  trouver  une  base  de  co 
raison,  disons  que  l'annee  1913  a  ete  une  anne 
solument  normale  au  point  de  vue  de  la  produ 
et  de  la  distribution.  A  cette  epoque,  chaque 
produisait  une  quantite  normale  de  produits  ali 
taires,  consommant  selon  ses  besoins  et  expo 
le  surplus.  L'echange  de  produits  alimentaires 
vait  son  cours  normal.  Puis,  la  guerre  ecla 
comme  consequence  un  facteur  enorme  de  pn 
tion,  comprenant  des  millions  d'hommes,  a  6t 
bitement  appele  sous  les  armes  transformant 
ces  hommes  de  producteurs  qu'ils  etaient  en 
sommateurs.  Au  debut,  la  diminution  de  la  pn 
tion  ne  fut  pas  bien  apparente;  mais  a  mesur 
les  surplus  de  stocks  furent  mis  a  contributi 
devint  evident  que  le  monde  aurait  bientot  a 
face  a  une  rarete  de  vivres. 

A  mesure  que  les  enrolements  se  faisaie 
production  diminuait  en  proportion  dans  les 
en  guerre,  et  les  autres  pays,  moins  affecte; 
l'enrolement,  durant  combler  le  deficit.  A  m 
que  chaque  pays  contribuaiti  davantage  a  l'arn 
a  la  main-d'oeuvre  necessitee  par  la  productio 
munitions  de  guerre  la  production  agricole 
nuait ...  Ce  fait  se  produisit  egalement  au  Gi 
et  aux  Etat-Unis,  mais  avec  cette  difference 
nos  champs  et  notre  outillage  industriels  ne  i 
pas  detruits,  c'est  pourquoi  ces  deux  pays  i 
appeles  a  fournir  des  vivres  en  plus  grandes 
tites  aux  pays  qui  etaient  devastes  par  les  ai 
ennemies.  .Des  pays  comme  l'Angleterre,  et 
degre  moindre,  la  France,  l'ltalie,  la  Belgiq| 
Hollande  et  autres  pays  neutres  dont  les  stoc 
sucre  provenaient  surtout  d'Allemagne  et  d'l 
che  durent  s'approvisionner  a  Cuba  ou  dans! 
tres  pays  qui  n'etaient  pas  affectes  par  la  gjj 
Les  thes  du  Japon,  de  Chine,  des  Indes  et  de 
furent  en  grande  demande  pour  les  armeesj 
peennes.  La  recolte  du  riz  ayant  fait  defaut 
des,  on  dut  recourir  aux  Etats-Unis  et  au 
pour  s'assurer  cet  article.  Des  conserves  d<) 
genres  durent  etre  fournies,  presqu'exclusivt 
par  les  pays  du  continent  Nord-Americain,  de 
que  nombre  d'autres  produits  alimentaires 
nombre  de  soldats  envoyes  en  Europe  augmei: 
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re   de    consommateurs,   qui   augmentaient   le 
re  deja  si  considerable  des  non-producteurs. 
/augmentation  correspondante  des  prix  prou- 
ue  la  loi  de  l'offre  et  de  la  demande  etait  en 
operation  et  qu'aucune  mesure  de  "conserva- 
de  fixation  des  prix  ou  de  restrictions,  ne  pou- 
mpecher  la  hausse  des  prix  et  I'acheminement 
la  famine -vers  laquelle   nous   nous   dirigions, 
e  la  victoire  des  armees  alliees  vint  mettre  un 
a  la  guerre,  en  novembre  1918. 
jsqu'a  quel  point  la  situation  s'est-elle  ame- 
depuis?     Verrons-nous  de  nouveau  prevaloir 
s  prix?    La  solution  de  ces  problemes  depend 
ix  facteurs: 

remierement,  une  prompte  ratification  du 
de  paix  par  les  Etats-Unis.  Et  il  est  a  esperer 
3  Americains  en  accepteront  les  termes  com- 
nt  fait  les  autres  pays,  ce  qui  nous  assurera 
ios  universel,  et,  deuxiemement,  un  re';'our  a 
luction  du  sol  et  a  l'industrie  des  millions 
tnes  monopolises  par  la  guerre. 

dus  ne  pouvez  vous  attendre  a  enfreindre  la 
l'offre  et  de  la  demande.  Tant  que  la  produc- 
e  balancera  pas  la  consommation,  nous  ne 
ns  pas  nous  attendre  a  une  baisse  conside- 
rs prix.  L'Europe  ne  fait  que  commencer  a  se 
re  a  la  production  agricole  et  industrielle  et 
des  troubles  ouvriers  et  politiques  dus  a  la 
ilisation  de  millions  d'hommes  qui  ont  acquis 

vie  des  camps  et  des  tranchees  de  nouvelles 
les,  nuit  au  progres  de  la  "reconstruction", 
cede  d 'absorption   doii  etre   necessairemo'it 

cause  de  l'immensite  de  1'oeuvre  a  accom- 
ais  puisque  les  Allies  ont  pu  enlever  a  la  pro- 
i  des  millions  d'hommes  pour  fins  de  guerre, 
lit  leur  etre  facile  d'assurer  leur  prompt  re- 
ment  dans  la  vie  civile. 

demande  pour  les  vivres  continuera  a  etre 
rable  et,  par  consequent,  les  prix  continue- 
Hre  eleves.   Je  profile  de  l'occasion  pour  vous 

mot  de  la  fixation  des  prix  comme  moyen 
ipecher  la  hausse. 

suis  d'avis  que,  en  ce  qui  concerne  le  Cana- 
une  methode  de  fixation  de  prix  ou  de  regie- 
ion  ne  pourra  remedier  a  la  cherte  actuelle 
e,  tant  que  cette  methode  ne  sera  pas  adop- 
iversellement  et  proportionnellement  aux 
>ns  qui  aiiectient  chaque  pays.  Si  vous  fixez 
de  vente  des  articles  destines  a  etre  vendus 
ada,  il  en  resultera  que  ces  marchandises  se- 
portees  a  cause  des  prix  plus  eleves  qu'on 
en  obtenir  a  l'etranger  a  cause  de  la  d  email - 
l  besoin  urgents  qu'on  en  aura.  Si  vous  fai- 
rer l'exportation,  le  pays  en  souffrira  finan- 
nt  et,  finalement,  si  vous  fixez  les  prix  sur 
^rchandises  importees  au  Canada,  vous  ne 
pas  les  acheter  en  concurrence  avec  les  au- 
iys.     Dans   le  commerce  des  vivres,  comme 


dans  la  plupart  des  commerces,  la  concurrence  est 
mondiale  et  un  pays  seul  ne  peut  y  remedier. 

La  seule  solution,  c'est  d'attendre  patiemment 
et  que  tous  les  pays  se  remettent  a  1'oeuvre  pour 
contrebalancer  la  demande  par  la  producjon.  Ce 
ne  doit  pas  etre  pris  comme  signifiant  que  Ton  ne 
doive  pas  prendre  des  moyens  pour  enipe'cher  le  cu- 
mul  des  vivres.  Ceux  qui  sont  coupables  de  ce 
crime  meritent  une  punition  exemplaire,  mais 
lois  ou  restrictions  devront  etre  preparers  par  des 
homines  competents.  qualifies  et  non  pas  par  des 
politiciens  en  quete  de  votes. 

Dieu  merci,  la  guerre  est  fine,  mais  il  ne  faut 
pas  que  nous  nous  remissions  au  point  d'oublier 
les  pays  infortunes  qui  ont  consent!  a  subir  la  devas- 
tation pour  la  cause  sacree  de  l'humanite.  Nos 
braves  jeunes  gens  nous  reviennent,  et  nombre 
d'entr'eux  ne  pourront  plus  jamais  prendre  part  a 
1'oeuvre  de  production,  mais  fort  heureusement 
I'immense  majorite  n'est  pas  dans  ce  cas,  et  ceux- 
la  seront  heureux  de  se  remettxe  a  1'oeuvre,  si  nous 
leur  en  donnons  l'occasion  e1  le  temps. 

Pour  eux  et  pour  le  retour  aux  conditions  d'a- 
vant-guerre,  je  vous  demande  de  faire  un  serieux 
effort.  Que  ceux  qui  protestenl  contre  le  coiit  ele- 
\p  (\c  la  vie,  tout  en  touchanl  de  forts  salaires,  ces- 
senl  (!<%  grogner  et  cjuils  6tudient  les  problemes  qui 
nous  confrontent  et  aident  a  les  solutionner. 


BORAX 

SULFATE  de  CUIVRE 

8EL  AMMONIAC 

Expedition  prompte  a  meme  le  stock. 

A.  C.  LESLIE  &  Co.  Limited 

560  rue  St-Paul  Ouest 

MONTREAL. 


Importations   et  Cxportations 


MAURICE  LESAGE 

Industriel   a   Amiens    (France) 

desirerait  entrer  en  relations  avec  industriels  ou  marchands 
de  gros  canadiens  pour  l'exportation  au  Canada  d'articles 
manufactures  en  France.  II  serait  dispose  egalement  a  re- 
pr§senter    des    maisons    canadiennes    en    France. 

Les     industriels     desireux  d'entretenir  des  relations  com- 
merciales  en    France  sont   invites   a   ecrire  a 


Maurice   Lesage 

Industrie!  a  Amiens    (France1 
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"Tu  aurais  du  te  servir  d'un  DAYLO  I" 


Un  autre  grand  evenement  Eveready 

LA  SEMAINE  DU  "  PRENEZ  C&RDE  "  DU  DAYLO,  4  - 11  OCTOBRE 

Le  9  octobre  sera  la  journee  de  la  prevention  des  incendies. 


Voici  un  grand  evenement  national  qu'Eveready  fera  servir  pour  l'avantage 
des  vendeurs  Daylo  cette  annee. 

La  "Prevention  contre  les  incendies"  sera  reli6e  etroitement  a  votre  maison, 
la  demande  s'y  concentrera,  grace  a  une  puissante  chaine  de  cooperation 
d'annonce  qui  ne  manquera  pas  d'attirer  l'attention  du  public  sur  votre  ma- 
gasin.  Les  journaux,  les  magazines  et  les  placards  sur  les  cl6tures  font 
ensemble  une  publicite  qui  fait  connaitre  le  Daylo  comme  la  moins  chere 
et  la  plus  certaine  forme  d 'assurance  contre  le  feu. 

Voyez  a  ce  que  votre  distributeur  Daylo  vous  fournisse  imm^diatement  un 
stock  suffisant  pour  repondre  a  la  demande  qui  resultera  de  cette  publicite. 
N'oubliez  pas  non  plus  un  stock  abondant  de  batteries  Tungsten. 

Envoyez  le  coupon  aujourd'hui,  afln  de  pouvoir  profiter  de  cette  grande  cam- 
pagne  de  publicity;  sur  demande,  nous  vous  enverrons  tous  les  accessoires 
n6cessaires  pour  ces  etalages  de  magasin  et  de  vitrine. 


CANADIAN    NATIONAL   CARBON    COMPANY,    Limited 
Dept.  211,  Toronto,  Ont. 

Vous  pouvez  compter  sur  moi  pour  des  etalages  de  vitrine  et  de  maga- 
sin durant  la  "Semaine  du  Prenez  Garde"  du  Daylo,  si  vous  me  faites 
parvenir  promptement  des  aides  de  vente  speciales  ainsi  que  des  acces- 
soires d'etalage. 


Nom.  . .  . 
Adresse. 


Ville 

Province. 


SAFETY 
FIRST 


-  "To 


or 


'Distinguished 
Seruiee 


eVEREADy 

OAYLB 


Cette  mgdaille  du  "Prenez 
Garde"  Daylo  paraitra  dans 
toutes  les  annonces  Daylo  du 
mois  d'octobre  et  nous  vous  en 
fournirons  une  lithographies  en 
couleurs  pour  votre  vitrine,  si 
vous    nous    envoyez    le    coupon 

un  I  ned  iat  omen  t. 
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La  Le^on  de  1919 

Une  des  choses  de  1919  dont  les  detaillan.s  de 
)ut  le  Canada  devrant  se  rappeler  est  'a  legon  qui 
;ur  a  ete  donnee  concernant  la  necessite  d'avoir 
)i  dans  la  stabilite  et  la  solidite  des  conditions  du 
ominion.  Les  manufacturiers  aussi  bien  que  les 
etaillants  ont  recu  cette  lecon  bien  des  fois  ces  der- 
iers  temps  lorsque  les  commandes  affluaient  et 
u'ils  n'etaient  pas  en  mesure  d'y  repondre  parce 
u'i'|B  n'avaient  pas  le  stock  voulu.  L'homme  qui 
tait  pret  a  remplir  de  telles  commandes  a  fait  tou- 
3s  les  affaires  qu'il  a  voulu  et  en  a  tire  d'excellents 
rofits.  L'experience  de  cet  ete  a  prouve  aux  manu- 
acturiers  comme  au  marchand  que  la  peinture  pou- 
ait  se  vendre  tout  l'ete  et  l'autonine  aussi  bien  qu'au 
irintemps  pourvu  que  le  marchand  aille  a  la  recher- 
he  des  affaires.  Le  marchand  qui  s'est  impregn  : 
esprit  de  l'idee  que  le  printemps  etait  Va  seule  epo- 
ue  ou  la  peinture  pouvait  se  vendre  et  qui,  aussi- 
6t  la  saison  de  printemps  terminee,  enlevait  ses  eta- 
ages  de  vitrine  et  cessait  de  parler  de  la  peinture 
ie  pouvait  evidemment  pas  en  vendre  beaucoup. 
'ette  annee,  la  plupart  des  maisons  ont  change 
eurs  methodes  et  elles  ont  parle  de  la  peinture  tout 
'ete  et  en  parlent  encore.  Bien  p'lus,  elles  soutien- 
ient  leur  parler  par  de  l'annonce  et  par  des  etalages 
le  vitrines  et  quel  en  est  le  resultat?  De  toutes  les 
>arties  du  Canada  jaillit  la  menie  affirmation.  "Nos 
rentes  de  peinture  de  cette  annee  sont  les  meirjDU- 
es  jamais  enregistrees."  Les  manufacturiers  disent 
a  meme  chose.  Quelques-uns  en  sont  surpris,  mais 
Is  ont  vu  ce  qui  pouvait  etre  fait  et  ils  ont  appris 
[uelque  chose  qui  peut  etre  tourne  du  cote  des  bons 
■omptes  dans  le  jours  a  venir. 

Ce  qui  s'applique  a  la  peinture  s'applique  a 


outes  les  autres  lignes  de  marchandises.  Les  affai- 
res  viennent  a  vous  si  vous  allez  a  leur  rencontre. 
Mais  si  vous  vous  croisez  les  bras  et  attendez 
quelles  vous  tombent  toutes  roties  dans  e  bee  vous 
11  en  ferez  qu'une  partie  de  ce  que  vous  auriez  pu. 
Beaucoup  de  marchands  ont  perdu  cette  annee  de 
nombreuses  affaires  parce  qu'ils  n'ont  pas  en  foi 
dans  la  vitalite  economique  canadlenne.  Us  crai- 
gnirentque  les  affaires  ne  deviennent  mortes  et  leur 
laissen  mi  stock  sur  les  bras.  Et  il  arriva  ceci  e'est 
qu'ils  achetferent  mesquinement  et  achetent  encore 
mesquinemenl  el  pendant  ce  temps  ceux  ayant  un 
peuplus  de  confiance  accaparerent  les  affaires  et  ga- 
gnferenl  beaucoup  d'argent. 


Les  commergants  devraient  por- 
ter interet  aux  questions 
de  legislation 

Les  commergants,  s'ils  le  veulent,  peuven  pre- 
fer leur  aide  a  plus  efficace  pour  l'adoption  de  lois 
medicares.  Leurs  efforts  peuvenL.  s'exercer  non  seu- 
lement  localement  mais  aussi  dans  1'amelioration 
des  legislations  provinciales  et  federale.  Les  hom- 
ines qui  par  leur  habilite  a  resoudre  les  problemes 
commerciaux  sont  arrives  au  succes  possedent  les 
qualites  qui  conviennent  pour  traiter  les  problemes 
civiques  et  d'interet  general.  Une  des  pires  choses 
qu'on  reproche  frequemment  au  gouvernement 
d'Ottawa  et  aux  plus  petits  mais  important^  gou- 
vernements  en  charge  des  municipality  canadien- 
nes,  e'est  leur  defaut  complet  de  conduire  les  affai- 
res d'une  facon  commerciale.  Le  marchand  qui  di- 
rige  ses  propres  affaires  avec  succes  est  extreme- 
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ment  bien  arme  pour  prendre  sa  part  d'aide  a  resou- 
dre  les  difficu'.tes  de  la  communaute.  Son  avis  et  son 
conseil  bases  sur  une  longue  experience  devraient 
etre  recherches.  II  n'y  a  probablement  jamais  eu  dans 
l'histoire  du  Canada  autant  besoin  d'hommes  de 
ce'te  trempe  pour  diriger  les  affaires  publiques  sou- 
vent  en  si  mauvaises  mains.  Le  Canada  est  a  une 
phase  importante  de  son  developpement,  et  s'il  est 
laisse  au  gre  des  politiciens  de  profession  le  pays 
peut  retrograder.  Les  commercants  ont  de  bonnes 
raisons  de  savoir  combien  il  y  a  peu  d'autorite  ag- 
gressive et  influente  a  Ottawa  lorsque  les  interets 
commerciaux  sont  en  jeu.  Et  devant  cet  etat  de  cho- 
ses  et  l'avenir  du  commerce  canadien  qui  en  depend, 
les  commercants  se  doivent  a  eux-memes  de  s'inte- 
resser  aux  projets  de  lois  qui  doivent  etre  institutes. 


La  nouvelle  Chambre  de 
Commerce 


La  nouvelle  Chambre  de  Commerce  a  devan: 
elle  une  grande  tache  a  accomplir.  Dans  les  cer- 
cles  commerciaux  de  quincaillerie  au  Canada,  com- 
me  dans  les  autres  commerces,  des  rumeurs  circu- 
lent  depuis  des  annees  d'organisation  de  "combines" 
d'associations  et  autres  influences  qui  sont  suppo- 
sees  reduire  la  production  pour  faire  monter  les 
prix  et  par  tous  moyens  enrayer  l'effort  de  la  con- 
currence. Si  des  pratiques  illegales  existent,  elles 
devraient  etre  detruites,  et  la  nouvelle  Chambre,  es- 
pere-t-on,  se  fera  un  devoir  de  faire  disparaitre  ces 
fleaux  commerciaux  s'ils  sont  prouves  exister.  Le 
travail  de  la  nouvelle  Chambre  ne  devrait  pas  har- 
der a  s'effectuer. 


Les  ef f ets  des  greves  sur  la 
construction 


Un  effet  des  nombreuses  greves  qui  se  sont  de- 
clarers dans  les  differentes  parties  du  Dominion 
au  commencement  de  la  saison,  a  ete  de  retarder 
quantite  de  constructions.  On  estime  qu'a  Winni- 
peg seulement,  des  travaux  de  construction  qui  au- 
raient  du  se  chiffrer  a  plusieurs  millions  ont  ete 
suspendus.  La  saison  est  trop  avancee  a  present 
pour  achever  les  travaux  projetes.  Malgre  les  dif- 
ficulties de  la  main-d'oeuvre,  l'annee  a  ete  bonne  ce- 
pendant  pour  la  construction  et  tout  indique  que 
le  printemps  et  l'ete  de  1920  seront  encore  meil- 
leurs.  Les  architectes  sont  tres"  affaires  et  disent 
que  de  nouveaux  projets  prennent  naissance  chaque 
jour.  Certains  d'entre  eux  represented  des  depen- 
ses  considerables.  Au  point  de  vue  du  marchand 
de  quincaillerie-ferronnerie  il  y  a  une  bonne  pers- 
pective d'affaires  dans  le  champ  de  la  construction. 


Les  previsions  commerciales 

La  situation  commerciale  au  Canada,  offre  ei 
ce  moment,  un  remarquab^e  exemple  de  ce  que  peu 
faire  la  confiance.  Suivant  une  periode  d'activite  d 
mi-ete  qui  fut  inusuellement  bonne  et  marquee  pa 
une  rarete  de  la  plupart  des  lignes  de  marchandise:- 
le  commerce  de  quincaillerie  aborde  l'automne  sou 
l'empire  des  memes  conditions.  II  semble  que  la  ra 
rete  des  marchandises  s'accentue  et  que  la  deman 
de  generale  augmente  a  mesure  que  les  fermier 
regoivent  teur  argent  pour  leur  recolte  abondantf 
L'argent  continue  a  circuler  librement  et  le  senti 
ment  general  semble  etre  qu'une  nouve  le  periode  d 
prosperite  s'ouvre  pour  le  Canada.  En  general,  le 
conditions  offrent  un  contraste  frappant  avec  1; 
preparation  des  commercants  il  y  a  quelques  mois 
La  plupart  d'entre  eux  manifestaient  une  grand 
incertitude  en  ce  qui  concerne  les  prix  et  les  pers 
pectives  commerciales  et  comme  consequence,  i) 
auraient  pu  vendre  de  beaucoup  plus  fortes  quanti 
tes  de  marchandises  s'ils  en  avaient  eu  a  vendre 
Avec  1'augmentation  constante  de  la  demande  pou 
l'exportation  et  Lactivite  du  commerce  domesti' 
que,  il  ne  semble  pas  qu'il  doive  y  avoir  surabon 
dance  de  marchandises  avant  quelque  temps  encore 


CHANGER  LES  PERTES  EN  GAINS 


L'initiative  et  la  persistence  peuvent  souven 
changer  une  cause  de  perte  en  une  source  de  gain 
Un  exemple  a  cet  effet,  de  nature  a  susciter  l'emula' 
tion,  est  fourni  dans  l'Exchange  Sheet  de  l'Associa 
tion  des  Marchands-Detaillants  de  Quincaillerie  d< 
l'Ohio. 

Dans  le  comte  de  Putman,  Ohio,  il  y  a  un  Bu 
reau  de  Ferme  par  lequel  les  fermiers  achetent  de  1; 
corde  a  lier  a  un  prix  au-dessous  de  ce  que  payen 
les  marchands.  M.  H.  C.  Hummon,  un  marchand 
decaillant  de  quincaillerie,  a  Leipsic,  Ohio,  avait  40, 
000  livres  de  corde  dans  un  magasin  qui  lui  coutai 
2iy2  cents  la  livre,  plus  le  fret,  ie  camionnage  et  1; 
taxe  de  guerre.  II  se  voyait  force  de  perdre  sur  soi 
stock  parce  qu'il  lui  etait  impossible  de  le  vendre  ai 
meme  prix  que  payaient  les  fermiers  au  Bureai 
de  Ferme.  II  ne  se  lamenta  pas  sur  cette  situatioi 
desagreable.  II  prit  une  balle  de  l'an  dernier  de  cor 
de  Grange,  la  pesa  en  comparaison  avec  une  ball* 
de  sa  propre  corde  et  trouva  que  cette  derniere  etait 
trois-quarts  de  livre  plus  pesante  que  la  cord( 
Grange.  Mesurant  les  deux  balles  de  cordes  il  de 
couvrit  que  la  sienne  avait  336  pieds  de  plus.  Celt 
prend  26  pouces  de  corde  pour  lier  une  gerbe  de  ble 
II  prouva  a  ses  clients  que  la  corde  achetee  chez  lu 
lierait  155  gerbes  de  p^us  que  celle  achetee  au  Bu 
reau  de  Ferme.  II  montra  que  son  prix  regulier  ai 
commerce  representait,  compare  a  celui  de  la  cord< 
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Irange,  vingt  cents  et  sept  dixiemes  seulement  la 
vre.  Comme  resultat  de  son  explication  a  ce  sujet, 
recut  une  lettre  de  l'Agricultural  Extension  Ser- 
ice  de  l'Universite  d'Etat  d'Ohio,  Columbus,  lui  as- 
urant  que  les  autorites  a  l'Universite,  qui  ont  le 
ontrole  des  agents  du  comte,  leur  avaient  donne 
istruction  de  se  confiner  aux  efforts  educationnels 
t  d'eviter  soigneusement  toute  activite  ayant  cou- 
:ur  de  commercialisme.  En  d'autres  termes,  que 
organisation  des  fermiers  pour  fins  d 'achat  et  de 
ente  n'etait  pas  la  fonction  de  l'agent  de  comte  et 
ue  c'etait  la  un  travail  qu'il  n'aurait  pas  du  faire. 


ISEZ   LES  ANNONCES  DES  AUTRES  MAISONS 


Tout  homme  qui  est  dans  le  commerce  devrait 
lire  de  la  publicite,  et  tout  homme  qui  fait  de  la  pu- 
licite  devrait  se  faire  un  devoir  de  lire  autant  que 
ossible  les  annonces  des  autres  maisons.  II  sera 
urpris  de  voir  combien  de  suggestions  lui  naitront 
insi  qu'il  pourra  adopter  avec  profit  en  les  appli- 
uant  a  sa  propre  copie.  Certaines  grosses  mai- 
ms, les  magasins  a  departements  principalement, 
nt  leur  copie  preparee  par  des  homines  dont  les 
alaires  se  chiffrent  a  de  forts  montants.  C'est  leur 
avail  de  produire  de  l'annonce  qui  fera  vendre  des 
larchandises,  et  l'efficacite  de  leurs  travaux  est 
use  en  evidence  par  le  chiffre  d'affaires  de  ces  niai- 
3ns.  Une  annonce  pour  etre  attrayante  n'a  pas  be- 
oin  de  couvrir  une  pleine  page  et  d'etre  bariolee  de 
uantites  de  caracteres.  C'est  ce  qui  est  dit  qui  im- 
orte  et  la  fagon  dont  c'est  dit  compte  pour  quelque 
hose.  Les  marchands  de  quincaillerie  et  autres,  en 
omparant  leurs  propres  annonces  avec  celles  des 
utres  peuvent  en  tirer  des  suggestions  extreme- 
lent  avantageuses.  Avec  un  peu  d'etude  et  d'at- 
mtion,  ils  peuvent  appliquer  les  principes  que  ceux 
ui  gagnent  de  gros  salaires  a  ecrire  de  l'annonce 
ppliquent  dans  leur  copie  d'annonce  pour  les  mai- 
ms qui  emploient  leurs  services.  Ils  peuvent  pren- 
re  tout  ce  qui  est  bon  dans  leur  travail,  et  1'adopter 
leurs  propres  besoins.  En  agissant  ainsi,  ils  profi- 
iront  beaucoup  plus  des  possibilites  de  l'annonce 
t  y  trouveront  une  interessante  occupation.  Ils 
apercevront  aussi  qu'ils  augmentent  constamment 
surs  connaissances  des  marchandises  qu'ils  tien- 
ent  et  qu'il  y  a  des  points  importants  de  vente  aux- 
uels  ils  n'ont  jamais  songe.  Ces  renseignements 
euvent  leur  etre  utiles  non,  seulement  dans  leurs 
nnonces,  mais  aussi  sur  le  comptoir  et  dans  le  ma- 
asin.  Plus  le  marchand  connait  ses  marchandises, 
'us  il  a  de  facilite  a  les  vendre. 


LE  DEVELOPPEMENT  DE  L'AUTOMOBILE  ET  LE 
MARCHAND  DE  QUINCAILLERIE 


Gardez  votre  doigt  sur  la  pulsation  du  com- 
merce, donnez  le  credit  au  public  de  savoir  ce  qu'il 
5sire  et  conformez-vous  a  ces  d£sirs. 


L'affirmation     faite  recemment  a  une  reunion 
des  manufacturiers  americains  d 'automobiles  que  les 
maisons  sont  actuellement  en   retard   de  plus   d'un 
million    d'automobiles    dans    la    livraison    de    leurs 
commandes    indique  mieux    qe    tou  e  autre    chose, 
la  perspective  d'affaires  qui  s'offre  en  fait  d'acces- 
soires  d'auto.  En  depit  du  fait  que  les  manufactu- 
riers d'auto   ont   construit   des   extensions   a   leurs 
usines  et  ont  donne  des  commandes  pour  de  fortes 
quantites    de    machines    nouvelles,    ils   ne    peuvent 
faire  face  a  leurs  commandes.       Si  Ton  considere 
qu'il  y  a  seulement  quelques  annees  les  automobi- 
les  en    Amerique  pouvaient  facilement   se   compter 
dans  les  centaines  et  que  maintenant  il  y  en  a  plus 
de  cinq  millions  en  usage  quotidien,  on  voit  les  pro- 
portions qu'a  pris  cette  Industrie.       Elle  grandit  a 
present  plus  rapidement  que  jamais  et  '|e  commerce 
de  tracteurs  en  est  a  present  au  stage  ou  se  trouvait 
l'auto  il  y  a  dix  ans.      Portez-vous  a  dix  ans  dans 
l'avenir  et  essayez  d'imaginer  combien  d'autos  et  de 
tracteurs  seront  alors  en  usage.    Tout  auto  qui  est 
fabrique,  ainsi  que  tout  tracteur  impliquent  l'emploi 
d'accessoires  et  de  fournitures.    Rendez-vous  comp- 
te de  l'ampleur  du  chiffre  d'affaires  que  represen- 
ted actuellement  les  accessoires  d'auto  et  essayez 
ensuite  d'estimer  le  chiffre  qu'ils  atteindront.     Les 
marchands     de    quincaillerie  qui  tiennent  deja  des 
accessoires  d'auto  etendent  de  plus  en  plus  chaque 
annee  cette  partie  de  leur  commerce  car  elle  est 
l'objet   d'une    demande   qui    augmente   continuelle- 
ment,   qui  rapporte  des  profits  et  qui  est   une   ligne 
agreable  a  tenir.    Depuis  quelques  annees  le  nombre 
des  autos   en   usage  au  Canada   a   double  tous  les 
deux  ans  et  d'apres  les  indications  actuelles,  ce  chif- 
fre sera  depasse  a  la  fin  de  5a  prochaine  periode  de 
deux  ans,    si   les   manufacturiers  peuvent   suffire   a 
fournir.      II  y  a,  actuellement,  estime-t-on,  plus  de 
300,000  autos  et  trucks  en  usage  journalier  au  Ca- 
nada.    Les  habitants  des  villes  achetent  des  autos 
rapidement,  mais  pour  chaque  auto  vendu  dans  les 
cites,  deux  sont  vendus  aux  fermiers.    II  ne  fait  au- 
cun  doute   que   l'auto   est   destine   a   demeurer.    II 
tient  une  place  bien  definie  et  tres  importante  dans 
notre  vie  de  chaque  jour  et  aussi  dans  le  monde 
commercial.    II  a  prouve  ses  avantages,  et  les  habi- 
tants des  cites,  les  homines  d'affaires  et  les  fermiers 
en  achetent  parce  qu'ils  leur  sont  d'un  reel  service. 
Les    quelques    marchands    de  quincaillerie  qui  ne 
tiennent  pas  encore  les  accessoires  d'auto  auront 
avantage   a   considerer   soigneusement   non   seule- 
ment la  situation  presente,  mais  aussi  les  possibili- 
tes futures  de  ce   commerce.     Dans  beaucoup  de 
magasins  de  quincalterie,  le  departement  des  acces- 
soires   d'auto  est  devenu  un  des  plus  importants  de 
ce  commerce.  Les  marchands  se  rendent  compte  que 
ce  n'est  pas  un  commerce  instable,  mais  que  la  de- 
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mande  pour  les  accessoires  se  manifeste  tout  le  long 
de  '/annee.  Beaucoup  ont  reconnu,  surtout  ceux 
qui  se  sont  lances  dans  les  affaires  avec  prudence, 
partant  modestement  et  allant  avec  precaution,  qu'il 
y  avait  une  demande  courante  pour  de  plus  en  plus 
de  marchandises  qu'ils  n'en  tenaient.  lis  ont  ete 
forces  de  faire  face  a  cette  demande  et  avant  meme 
de  s'en  rendre  un  compte  exact,  ils  avaient  etabli 
mi  departement  florissant  qui  non  seulement  leur 
faisar:  gagner  de  l'argent,  mais  etait  aussi  un  excel- 
lent canal  pour  les  autres  departements.  D'autres 
marchands  comprenant  les  possibilites  qui  s'of- 
fraient  a  eux,  ont,  par  des  methodes  intelligentes  et 
progressives  etabli  un  formidable  chiffre  d'affaires 
provenant  de  la  vente  d'accessoires  aux  proprietai- 
res  d'automobiles. 

L'opportunite  existe  dans  toutes  les  regions  du 
Canada.  Des  centaines  de  marchands  de  quincail- 
lerie  profitent  de  ce  commerce.  En  obtenez-vous. 
votre  part?  Un  certain  montant  de  ces  affaires  vous 
echoit,  mais  les  fortes  affaires  ne  viennent  qu'aux 
gens  qui  les  recherchent. 


L'AUGMENTATION  DES  PRIX  DU  GAZ  FAVORISE 

LA  VENTE  DES  AUTRES  MOYENS  DE 

CUISSON  ET  DE  CHAUFFAGE 


Dans  beaucoup  de  regions  du  pays  les  prix  du 
gaz,  tant  naturel  qu'artiflciel,  sont  augmentes  de- 
puis  le  ler  septembre.       La  difficulty  d'obtenir  des 
approvisionnements  et  les  frais  plus  eleves  d'opera- 
tion  sont  les  raisons  de  l'augmentation  du  gaz  natu- 
rel.   La   situation   du   charbon   est   donnee   comme 
cause  de  l'augmentation  du  cout  du  gaz  artificiel, 
ainsi  que  les   salaires    plus  eleves   payes   aux   em- 
ployes.     Comme  on  pouvait  s'y  attendre,  le  public 
en  general  porte,  a  present,  une  attention  plus  par- 
ticuliere  aux  problemes  du  combustible  et  ceci  offre 
;ai  marchand   de   quincaillerie   une   opportunite    de 
depenser  ces  efforts  avec  profit.    Les  poeles  a  huile 
])romettent  d'etre    plus  populaires    que  jamais    et 
beaucoup  de  marchands  les  mettent  en  evidence 
dans  leur  matiere  publicitaire  et  de  temps  en  temps 
dans    leurs  eta^ages    de    vitrines    et    de    magasin. 
L'6quipement    electrique    pour   le    chauffage    et   la 
cuisson  est  aussi  en  vedette  et  tout  indique  de  for- 
tes ventes  de  ces  lignes  par  les  marchands  de  quin- 
caillerie.    Les  ventes  de  poeles  a   charbon   et  des 
fourneaux  sont  excellentes  aussi.    Avec  le  retour  de 
50,000  Canadiens  avec  leurs  femmes  et  des  centai- 
nes d'autres  qui  reprennent  un  menage,  il  y  a  un 
important  marche  pour  toutes  les  sortes  de  poeles 
et  d'appareils  pour  faire  cuire.     Les  prix  eleves  du 
bois  et  du  charbon  et  les  difficulfces  d'en  obtenir  por- 
tent les  gens,  principalement  ceux  qui  resident  dans 
les  cites,   a   chercher  d'autres  sortes   de   combusti- 
ble.   Le  marchand  qui  etudie  soigneusement  les  be- 
soins   des  acheteurs   de   son  district  et   garnit  son 
stock  en  consequence,  puis  fait  connaitre  aux  gens 
qu'il  tient  telles  marchandises  a  toutes  raisons  d'es- 
perer  un  chiffre  d'affaires  splendides. 


LES  ACCESSOIRES  D'AUTOMOBILE  SONT  DEVE 
NUS  UN  RAYON  TRES  IMPORTANT  CHEZ  LE 
QUINCALLIER 


II  y  a  quelques  annees  lors  de  la  crise  de  l'im 
meublel  la  construction  se  ralentit  tout  a  coup  et  1 
commerce  de  quincaillerie  perdit  par  la  un  de  se 
debouches  les  plus  remunerateurs. 

II  s'agissait  done  de  trouver  quelque  autre  ar 
tide  pour  remplacer  les  materiaux  de  constructio 
qui  ne  se  vendaient  plus.  Beaucoup  de  quincaillier 
eurent  alors  l'idee  de  tenir  de  la  gazoline.  Et  l'o 
peut  dire  que  la  plupart  reussirent  tres  bien.  Le 
automobilistes  qui  venaient  s'approvisionner  de  gg 
zoline  commencerent  a  demander  quelques  acces 
soires  tels  que  bougies,  clefs  anglaises,  etc . . .  Pui 
a  cote  de  la  gazoline  une  station  de  distribution  gra 
tuite  d'air  fut  installee  et  alors  les  demandes  con: 
mencerent  a  affluer  pour  les  chambres  a  air,  les  pif 
ces  en  caoutchouc,  etc. 

Ce  commerce  a  considerablement  augmente  e 
ces  maisons  qui  au  debut  ne  tenaient  que  quelque 
articles  d'accessoires  comprenant  une  variete  res 
pectable  de  ce  que  l'on  peut  appeler  les  articles  d 
luxe. 

Dans  bien  des  cas  le  rayon  des  accessoires  d'ai 
tomobile  est  devenu  le  plus  important  du  magasin  ( 
bien  souvent  il  a  eclipse  la  quincainllerie  de  ce  noi 
veau  debit,  e'est  que  toutes  les  ventes  se  font  stri( 
tement  au  comptant.  Eb  la  vente  d'accessoire 
d'auto  entraine  la  vente  de  toutes  sortes  d'autres  ai 
tides.  C'est  ainsi  que  l'automobiliste  qui  part  e 
excursion  a  besoin  d'un  tas  de  choses  depuis  l'ha 
mecon  jusqu'a  la  poele  a  frire,  il  ne  cherche  pa 
a  aller  acheter  ces  articles  ailleurs,  puisqu'il  Se 
trouve  tous  sous  la  main.  De  meme  l'homme  d'ai 
faires  qui  vient  faire  sa  provision  de  gazoline  s 
souvient  tout  a  coup  qu'il  a  besoin  de  quelque  art 
cle  pour  son  jardin  ou  sa  maison. 

Ce  genre  d'affaires  amene  une  clientele  cons 
derable.  Aussi  est-il  bon  d'etaler  dans  le  magasi 
^e  plus  d'articles  possibles  capables  d'eveiller  l'a 
tention  du  client  qui  n'est  entre  que  pour  achetf 
une  bougie. 

Le  commerce  des  accessoires  d'automobile 
s'accorde  tres  bien  avec  la  quincaillerie  et  aide  beai 
coup  a  vendre  les  articles  reguliers  de  cette  lign 
N'importe  quel  commis  peut  en  tres  peu  de  temi 
devenir  tres  habile  pour  mettre  en  place  une  piec 
dechachee  quelconque,  ce  qui  facilite  encore 
vente.  Dans  certaines  maisons  en  presence  du  su< 
ces  toujours  croissant  il  a  ete  juge  necessaire  d'im 
taller  un  atelier  de  vulcanisation  qui  permet  d'offr 
au  client  un  service  encore  plus  complet. 


Ce   n'est   pas  l'heure   a  laquelle  un  homme 
leve  le  matin  qui  le  rend  riche:  c'est  ce  qu'il  fa 
quand  il  se  leve. 
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VASTE  CHAMP  EST  OUVERT  POUR  LA  VEN- 
:   DES  ACCESSOIRES   ELECTRIQUES   POUR 
AUTOMOBILES. 


La  vente  des  accessoires  electriques  pour  auto- 
)iles  devient  de  jour  en  jour  plus   importance, 
aujourd'hui  de  nombreux  modeles  tres  interes- 
ts.    Les    accessoires  electriques  comme  la  plu- 
des  articles  electriques  sont  tres  apprecies  de 
lientele,  qui  est  tout  disposee  a  payer  plus  cher 
article  dans  lequel  elle  a  toute  confiance.     On 
arrive     a     considerer  l'electricite  comme  une 
ide  force  silencieuse  qui  fait  son  travail  vite  et 
Son     avantage  n'est  jamais  discute.     Une 
)le    pression  sur  un  bouton  et  1'operation  corn- 
ice et  se  deroule  ensuite  convenablement  sans 
un  effort.     C'est  ce  qui  fait  que  la  demande  d'ap- 
als  electriques  de  tous  genres  augmente  de  jour 
jour. 

Tous  les  automobiles  en  usage  actuellement 
;edent  au  moins  quelques  dispositifs  electriques. 
s  les  mode'.ies  de  luxe  on  recherche  de  plus  en 

des  dispositifs  electriques  de  toutes  sortes. 
s  les  autos  de  prix  moyen  nous  voyons  par 
nple  un  systeme  de  demarrage  electrique  qui 
une  veritable  petite  usine  electrique  en  reduc- 
.  Cette  installation  demande  a  etre  inspectee 
ilierement  et  le  negociant  qui  est  capable  de 
Ire  ce  service  et  de  le  faire  connaitre  aux  clients 
tres  achalande.  Celui  qui  sait  trouver  et  re- 
r  les  defauts  du  systeme  d'allumage  et  du  sys- 
e  d'eclairage  se  fait  egalement  beaucoup  de 
its.  Tres  frequemment  ces  defauts  provien- 
d'un  fil  use  ou  mal  isole. 

Les  batteries  d'accumulateurs  reclament  aussi 
attention  constante  et  beaucoup  d'automobilis- 
se  munissent  d'hydrometres  et  de  voltametres 
st  effet. 
Les  brosses  des  moteurs  et  des  generateurs  s'u- 

et  ont  besoin  d'etre  remplacees.  C'est  une 
ire  de  rien,  mais  qui  procure  des  benefices  et  la 
)re  le  marchand  peut  etre  d'une  grande  utility 
chauffeur. 

II  n'est  pas  necessaire  pour  le  quincail'tfer  de 
r  un  garage  ou  d'etre  absolument  familier  avec 

les  details  du  mecanisme  des  divers  modeles 
oitures  en  usage.  II  est  bon  cependant  qu'il 
naisse  et  sache  reparer  les  petites  defectuosites 
se  produisent  couramment  de  facon  a  rendre 
ice  aux  automobilistes,  ce  qui  l'aidera  grande- 
t  a  developper  son  commerce. 
En  raison  de  la  rarete  de  voitures  neuves,  des 
iers  d'anciens  modeles  sont  remis  a  neuf  et  pour- 
d'un  equipement  nouveau.  Dans  la  plupart  on 
ille  une  systeme  d'eclairage  electrique  et  dans 
icoup  d'autres  un  demarreur  automatique.  En 
enant  en  rapport  avec  les  garages  comme  avec 
^endeurs  de  machines  usagees  et  les  proprietai- 
[le  machines  neuves,  le  marchand  peut  arriver  a 
Ire  quantite  d'articles  electriques. 
La  liste  des  accessoires  electriques  pour  auto- 


mobiles s'allonge  continuellement.  Les  automo- 
bilistes sont  de  bons  clients  et  lorsqu'ils  ont  trouve 
un  magasin  qui  peut  leur  fournir  un  bon  servicee 
et  de  bonnes  marchandises,  ils  ne  sont  pas  'ongs  a 
venir.  Ils  y  envoient  leurs  amis  et  les  amis  de  leurs 
amis.  On  peut  aussi  stimuler  la  vente  au  moyen 
d'etalages  frequemment  renouveles  et  d'annonces 
bien  comprises.  Avec  l'augmentation  constante  du 
nombre  des  automobiles  et  le  developpement  tres 
rapide  de  la  vente  des  accessoires,  le  commerce 
d'automobiles  commence  a  devenir  un  fac.eur  tres 
important  par  tout  le  Dominion.  II  va  continuer  a 
augmenter  et  a  fournir  ainsi  au  quincaillier  de  su- 
perbes  chances  de  realiser  de  beaux  benefices. 


UN   ETALAGE  D'HUILES  DONNE  DE   BONS 
RESULTATS 


Le  commerce  des  huiles  va  sans  cesse  en  aug- 
mentant  et  les  huiles  qui  se  vendent  Je  mieux  sont 
certainemenl   celles  employees  pour  l'automobile. 

II  ne  faut  pourtant  pas  abuser  de  l'etalage  des 
huiles.  II  sui'tit  den  garnir  une  vitrine  bien  ordon- 
ik'c  cnviroM  trois  fois  par  an,  l'une  au  printemps 
pom-  les  tracteurs  et  lee  autos,  une  autre  vers  le 
milieu  de  "<'ite  pour  les  autos  seulement  et  une  der- 
niore  en  automne  egalement  pour  les  autos  seule- 
nicut.  En  somme  l'automobile  emploie  de  l'huile  en 
tout  emps  et  comme  l'auto  sans  l'huile  n'a  pas  en- 
core ete  inventee  on  peut  continuer  a  compter  sur 
cette  vente. 

Tons  les  prospectus  publies  aujourd'hui  sont 
bien  presenter  et  attrayants.  Ils  forment  le  com- 
plement  indispensable  d'une  vitrine  bien  disposee  et 
aident  enormement  a  repondre  aux  questions  de  la 
clientele. 

11  me  semble  pas  devoir  y  avoir  de  reduction 
dans  les  prix  des  huiles  cette  annee.  Ces  prix  ont 
augmente"  d'environ  25%  sur  ceux  en  1914  et  une 
nouve  le  hausse  peut  meme  etre  prevue  en  certains 
cas. 

II  est  bon  de  mettre  dans  l'etalage  tous  les  pe- 
tits  articles  qui  vont  avec  l'emploi  des  huiles  et  des 
graisses,  qui  se  vendent  egalement  bien  rien  qu'en 
etant  a  la  vue  du  client. 


LES  ARGUMENTS  SENTIMENTAUX  SONT 
INSUFFISANTS 


Les  annonces  des  detaillants  demandant  aux 
consommateurs  d'acheter  dans  la  localite  de  fagon 
a  encourager  les  magasins  locaux  et  a  edifier  ainsi 
la  communaute  ne  recoivent  guere  d'attention  favo- 
rable. Les  arguments  sentimentaux  en  faveur  de 
l'achat  local  ne  sont  pas  suffisants.  Ils  semblent 
etre  trop  exclusifs.  Les  acheteurs  sont  plus  enclins 
a  ecouter  de  tels  arguments  quand  d'autres  infor- 
tions  suffisantes  leur  sont  fournies  prouvant  que  le 
client  tirera  un  benefice  veritable  soit  au  point  de 
vue  de  la  qualite,  soit  au  point  de  vue  du  prix,  en 
achetant  au  marchand  local. 
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CE  QUE   LE  QUINCAILLIER   PEUT   RETIRER   DE 
LA   VENTE   DES  PREPARATIONS  POUR  TOITU- 
RES  ET  DES  MATERIAUX  POUR  LA  REPARA- 
TION DES  COUVERTURES. 


L'augmentation  enorme  de  la  vente  des  produits 
prepares  ou  caoutchoutes  pour  toitures  depuis 
une  dizaine  d'annees  tend  a  prouver  que  les 
quincailliers  en  general  comprennent  de  plus 
en  plus  les  avantages  qu'ils  peuvent  retirer  a 
tenir  ce  genre  d'articles. 

Connaissance  essentielle. 

II  va  sans  dire  que  pour  vendre  un  article  avec 
succes,  le  vendeur  doit  bien  le  connaitre.  Un  des 
meilleurs  vendeurs  dans  cette  ligne  declarait  que  la 
principale  raison  de  son  succes  continu  residait  dans 
sa  connaissance  parfaite  de  la  ligne.  II  ajoutait 
qu'il  defiait  n'importe  qui  de  lui  poser  une  question 
sur  le  procede  de  fabrication  et  sur  l'emploi  prati- 
que de  Fun  des  produits  quelconques  de  sa  maison 
sans  qu'il  puisse  y  repondre  d'une  maniere  absolu- 
ment  satisfaisante.  C'etait  la  tout  le  secret  de  son 
succes. 

De  meme  le  quincailler  et  son  commis  posse- 
dant  une  bonne  notion  des  points  les  plus  impor- 
tants  de  la  fabrication  et  de  l'application  pratique 
des  articles  pour  toitures  sont  certains  d'augmen- 
ter  leurs  ventes  dans  ces  articles. 


I 


Pas  de  secrets  caches. 


II  se  peut  que  la  vente  des  produits  pour  toi- 
tures et  de  materiaux  de  reparation  soit  plus  techni- 
que que  la  vente  d'un  article  ordinaire  de  quincail- 
lerie.  Cependant  il  n'y  a  plus  de  secrets  profonds 
ni  de  formules  mysterieuses  qui  entourent  la  fa- 
brication de  ce  genre  de  marchandises.  Les  ven- 
deurs de  toutes  les  bonnes  maisons  de  cette  ligne 
sont  tout  disposes  aujourd'hui  a  decrire  en  detail 
tous  les  procedes  de  fabrication  ou  d'application. 
Ces  renseignements  peuvent  etre  obtenus  sur  sim- 
ple demande. 

Visiter  le  travail  —  Donner  votre  avis  sur  le  mode 

d'emploi 

< 

Le  detaillant  qui  reussit  aujourd'hui  dans  la 
vente  des  articles  pour  toitures  est  celui  qui  est  pret 
a  aller  voir  l'ouvrage,  a  determiner  le  genre  de  tra- 
vail a  faire,  la  nature  du  toit  et  son  inclinaison  et 
qui  est  capable  de  recommander  a'son  client  le  type 
exact  de  toiture  qui  convient  le  mieux  en  l'occasion. 
II  doit  etre  aussi  a  meme  d'indiquer  au  client  la 
meilleure  maniere  d'employer  le  produit  pour  la 
couverture,  et  comment  le  disposer  convenablement 
autour  des  cheminees,  des  puits  de  lumieres  aussi 
bien  que  sur  les  bords,  comment  tracer  les  lignes 


d'ecoudement  en  un  mot  lui  donner  tous  les  details 
pratiques  de  son  emploi. 

Les  materiaux   pour  reparation   de  toitures  offrent 
aussi  un  vaste  champ  d'action 

Les  quincailliers  trouveront  egalement  un  vas- 
te champ  d'action  dans  la  vente  des  materiaux  pour 
reparation  de  toitures.  Depuis  une  quinzaine  d'an 
nees  on  a  veudu  beaucoup  de  produits  prepares  de 
tous  genres  pour  toitures.  D'annee  en  annee  une 
grande  partie  de  ces  toitures  ont  besoin  d'etre  re- 
parees.  Parlez  de  cette  question  de  reparations 
avec  le  premier  vendeur  qui  viendra  vous  rendre 
visite,  obtenez  de  lui  tous  les  renseignements  qu'il 
pourra  vous  donner  et  demandez-lui  de  vous  expli- 
quer  les  differentes  lignes  de  materiaux  pour  repa- 
rations qu'il  a  a  vendre.  II  est  absolument  exact  de 
dire  que  le  detailleur  ne  pourra  retirer  de  benefice 
de  la  vente  des  materiaux  de  reparation  que  grace 
a  la  connaissance  et  a  l'activite  de  ses  commis. 

II  y  a  des  magasins  de  quincaillerie  relativement 
modestes  dont  les  ventes  en  produits  pour  toitures 
et  materiaux  de  reparations  sont  excessivement 
grandes  et  hors  de  proportion  avec  le  volume  total 
de  leurs  affaires.  Ce  volume  anormal  d'affaires 
en  materiaux  pour  toitures  a  ete  simplement  obtenu 
par  une  etude  soigneuse  et  approfondie  de  'p,  ques- 
tion. 

Cooperation  avec  le  fabricant 

i 

Les  fabricants  renommes  de  produits  pour  toi- 
tures sont  toujours  disposes  d'assister  avec  plaisir 
le  detaillant  de  toutes  les  facons  possibles.  Des 
echantillons,  des  prospectus  attrayants  portant  le 
nom  de  votre  maison,  des  cliches  pour  les  annonces 
locales,  des  certificats  de  satisfaction,  etc . . .  peu- 
vent etre  obtenus  sur  simple  demande.  Les  ques- 
tions de  toitures  peuvent  peut-etre  ennuyer  vos 
commis.  Reunissez-les  un  soir,  faites  venir  un 
homme  du  metier  qui  leur  exposera  la  question 
dans  tous  ses  details. 


Un  commis  vendeur  qui  porte  l'enthousiasme 
en  lui  et  peut  la  communiquer  a  ses  clients  peut  ge- 
neralement  etre  sur  de  faire  des  ventes. 


* 


Meme  une  personne  peu  soignee  et  malpropre 
n'est  guere  impressionnee  favorablement  par  un 
magasin  malpropre  ou  une  vitrine  negligee. 


* 


Le  marchand  qui  compte  sur  la  publicity  passee 
pour  obtenir  des  resultats  tout  le  temps  est  com- 
me  un  homme  qui  pense  que  son  dernier  repas  le 
nourrira  toujours. 
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L'augmentation  des  ventes  de  peintures  pour  Tautomne 


peintures  preparees  qui  ont  acquis  une  si  gran- 
de  popularity  devraient  pouvoir  se  vendra  toute 
I'annee — La  peinture  d'automne  est  la  solu- 
tion de  la  vente  d'un  article  de  saison  —  C'est 
le  debit  qui  fait  le  profit. 


II  n'y  a  pas  bien  longtemps  encore  la  vente  de 
peinture  preparee  etait  pratiquement  inconnue 
f  dans  quelques  rares   magasins   de  quincaille- 

L'achat  de  la  peinture  preparee  etait  alors  une 
taisie  jusqu'a  ce  que  les  fabricants  soient  par- 
us  par  la  publicite  a  faire  entrer  cet  article  dans 
age  couranti,  en  faisant  comprendre  au  public 
services  qu'il  pouvait  rendre. 

Rapide  Progres 

Les  vieux  quincailliers  peuvent  aisement  se 
peler  les  progres  rapides  de  l'emploi  de  ce  pro- 
;  et  l'augmentation  qui  s'en  suivit  dans  les  ven- 
de  peintures  et  vernis.  Ce  qui  tend  a  prouver 
les  idees  du  public  peuvent  etre  faconnees  par 
moyens  et  des  methodes  appropries. 

L'effort  est  incomplet 

On  constate  maintenant  que  ce  faconnage  a 
quelque  peu  incomplet.  L'usage  n 'etait  pris 
dans  quelques  endroits  ou  a  certaines  saisons 

I'annee. 
Le    probleme  actuel  est  de  faconner  l'opinion 

lique  plus  largement  de  facon  a  rendre  cet  usa- 

continu. 

La  peinture  d'automne  est  un   premier  pas. 

Puisqu'on  a  fait  prendre  aux  proprietaires  et 

locataires  l'habitude  de  se  servir  de  peintiures 
parees,  il  n'y  a  aucune  raison  qui  empeche  de 
e  adopter  la  peinture  d'automne  par  les  memes 
yens. 

Une  publicite  bien  comprise  sera  le  meilleur 
yen  d'action  que  pourront  employer  les  fabri- 
cs aussi  bien  que  les  detaillants  pour  develop- 

leur  commerce  dans  ce  sens. 

Et  qui  pourra  nier  ses  chances  de  benefices, 
<qu'il  signifie  augmentation  du  chiffre  d'affaires, 
inution  des  charges  et  augmentation  des  be- 
ces. 

Progres   remarquable 

Comparez  les  jours  passes  ou  il  n'y  avait  pas 
rayon  de  peinture  dans  les  magasins  ordinaires, 
c  le  temps  present  ou  le  rayon  de  peinture  est 


dans     bien  des  cas  le  rayon  le  plus  important  du 
magasin. 

Franchement  le  seul  reproche  que  Ton  puisse 
faire  au  commerce  de  peintures  et  vernis,  c'es;  que 
le  stock  ne  se  renouvelle  pas  assez  frequemment. 
Certes  ce  renouvellement  n'est  pas  aussi  frequent 
qu'il  devrait  l'etre  et  en  lancant  l'idee  de  la  peinture 
d'automne  on  a  fait  faire  un  grand  pas  a  la  ques- 
tion. 

Vente  continue  toute  I'annee 

Nous  avons  compare  le  passe  au  present. 
Comparons  maintenant  le  present  a  l'avenir  ou  une 
vente  sans  interruption  pendant  toute  I'annee  don- 
nera  un  plus  grand  mouvement  au  renouvellement 
du  stock  e,,  par  suite  plus  de  benefices  et  ou  le 
rayon  de  peinture  deviendra  un  facteur  encore  plus 
important   pour  le  magasin. 

On  ne  peut  pas  dire  que  ceci  est  un  discours 
academique  ou  un  raisonnement  ephomere.  Le 
commerce  a  deja  obtenu  un  certain  succes  avec 
la  peinture  d'automne,  mais  il  n'a  certainement  pas 
encore  realise  tout  ce  qu'il  devait. 

La  question  du  service 

C'est  un  juste  raisonnement  et  un  sens  eclaire 
des  affaires  qui  ont  reussi  a  lancer  l'usage  de  la 
peinture  preparee.  La  connaissance  scientifique 
des  services  que  rend  la  peinture  appliquee  en  au- 
tomne  est  un  nouvel  element  important  de  succes 
qui  faisai:  defaut  aux  pionniers  de  cette  branche 
ou  tout  au  moins  dont  ils  n'ont  pas  tire  parti. 

Le  commerce  aujourd'hui  peut  se  baser  sur 
des  certitudes  scientifiques  et  memes  pratiques 
qui  lui  ouvrent  la  voie  du  succes. 

Un  cercle  qui  s'elargit  toujours 

Mais  la  peinture  d'automne  n'exclut  pas  d'au- 
tres  possibilites.  Elle  peut  devenir  l'avant-cou- 
reur  d'un  nouveau  developpement  du  commerce. 
Elle  peut  preparer  les  voies  pour  amener  l'usage 
de  la  peinture  pour  les  travaux  interieurs  durant 
les  mois  d'hiver. 

Peut-etre  nous  ferons-nous  mieux  comprendre 
en  dormant  un  exemple  ou  une  boite  de  peinture, 
un  dollar  et  une  place  sur  un  rayon  vont  jouer  les 
roles  principaux. 

En  novembre  ou  Janvier,  dirons-nous,  un  mar- 
chand  de  peinture  appose  sa  signature  sur  un  ordre 
d'apres  lequel  en  echange  d'une  peiite  boitie'  de 
peinture  il  se  dessaisira  d'un  dollar  au  ler  avril 
suivant  ou  60  jours  apres.  (S'il  est  sense  il  paiera 
son  dollar  dans  les  15  jours  et  reclamera  son  es- 
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compte  de  2%).  En  mars  la  boite  de  peinture 
arrive  et  on  lui  donne  une  place  sur  un  rayon  qui 
coute  du  loyer,  de  l'assurance  et  d'autres  defen- 
ses courantes.  En  avril  ou  mai,  cette  boite  quitte 
le  rayon  et  la  caisse  enregistre  un  profit.  Un  ordre 
de  reassortiment  de  printemps  apporte  une  nou- 
velle  boite  pour  la  remplacer,  mais  les  chances  de 
depart  de  cette  nouvelle  boite  diniinuent  a  mesure 
que  la  saison  avance.  II  peut  fort  bien  se  faire 
qu'elle  y  reste  tout  l'ete,  comme  elle  peut  aussi  en 
sortir.  Supposons  cependant  qu'elle  sorte  a  fin  mai 
pour  etre  remplacee  par  une  troisieme  boite  qui 
elle  a  toutes  chances  de  rester  en  villegiature  tout 
l'ete  sans  aucune  espoir  de  depart. 

Pas  de  locataire  privilegie 

i 

Cette  boite  va-t-elle  devenir  un  locataire  pri- 
vilegie pour  l'automne  et  l'hiver  et  prendre  un  hi- 
vernage  couteux?  La  vente  de  la  peinture  pour 
l'automne  lui  donne  la  chance  d'etre  echangee 
contre  du  bon  argent  et  remplacee  ensuite  par  une 
autre  boite  qui  se  vendra  probablement  aussitlot 
pour  des  travaux  interieurs.  Un  dollar  qui  va  et 
vient  avec  chaque  boite  et  qui  a,  chaque  fois  pro- 
cure   un  benefice  sert  beaucoup  plus  a  augmenter 


les  affaires  qu'un  dollar  qui  reste  sur  un  rayon  der- 
riere  une  etiquette.  Rappelez-vous  aussi  que  les 
rayons  coutent  de  l'argent  aussi.  Comme  on  l'a 
deja  dit,  une  place  sur  un  rayon  n'est  pas  seule- 
ment  une  petite  surface  circulaire  sur  une  planche, 
cela  represente  aussi  de  l'argent  en  depenses  de 
toutes  sortes,  taxes,  chauffage,  eclairage,  salaires, 
f rais  de  livraison  etc .  . . 

La  peinture  d'automne  fera  revenir  plus  fre- 
quemment  et  plus  aisement  le  dollar  investi.  Elle 
permet  le  renouvellement  plus  frequent  de  la  mar- 
chandise  au  lieu  de  garder  a  dormir  une  boite  qui 
peut  rester  la,  sans  aucun  benefice,  depuis  le  com- 
mencement de  l'ete  jusqu'au  printemps  suivant. 

i 

Bonnes  affaires 

La  peinture  d'automne  est  bonne  et  profitable 
au  point  de  vue  scientiifique  comme  au  point  de  vue 
pratique.  Sa  propagation  est  bonne  au  point  de 
vue  purement  commercial.  Ceci  pose,  le  marchand 
qui  l'adopte  pour  faire  de  son  rayon  de  peinture 
une  source  de  benefice  active  et  continue  tout  le 
long  de  l'annee,  fera  de  meilleures  affaires  et  ren- 
dra  de  meilleurs  services  a  sa  clientele. 


Les  jouets  dans  le  magasin  de  quincaillerie 


Pourquoi  le  quincaiUier  ne  vendrait-il  pas  des 
jouets  pour  les  etrennes.  Plusieurs  magasins  ont 
bien  reussi  dans  cette  voie  et  quelque-uns  merae 
ont  continue  a  tenir  cet  article  tout  le  long  de  l'an- 
nee, en  se  specialisant  surtout  rans  les  jouets  me- 
caniques.    Au  moment  des  etrennes  ils  font  fureur. 

Ce  ne  sont  pas  seulement  les  jouets  mais  aussi 
les  articles  de  cadeaux  de  toutes  sortes  dont  on  peut 
pousser  activement  la  vente  par  de  beaux  etalagees 
et  par  'a  publicite  dans  les  journaux.  Un  de  nos 
correspondants  nous  dit  par  exemple  qu'il  a  l'habi- 
tude  d'avoir  au  centre  de  son  magasin  quelques  ta- 
bles a  etageres  garnies  de  riienus  articles  a  prix  fixe. 
Tous  les  articles  exposes  sur  une  table  se  vendent 
a  un  prix  unique.  C'est  ainsi  qu'il  a  une  table  pour 
les  articles  a  5  cents,  une  pour  ceux  a  10  cents  et 
ainsi  de  suite.  La  plupart  de  ces  merchandises  sont 
des  ustensiles  de  cuisine,  mais  beaucoup  d'autres 
petits  articles  en  magasin  sont  ainsi  places  sous  les 
yeux  du  public.  Ces  tables  font  faire  beaucoup 
de  ventes,  car  il  semble  impossible  a  un  femme  de 
faire  le  moindre  achat  sans  choisir  quelque  menu  ar- 
ticle pour  l'usage  de  la  maison.  Ce  sont  ces  me- 
mes  tables  qui  sont  employees  pour  etaler  les  jouets 
et  articles  de  cadeaux  a  l'epoque  des  etrennes. 
Bien  decorees  et  bien  disposees  elles  offrent  un  as- 
pect attrayant  et  procurent  un  bon  chiffre  d'affai- 
res. 


Notre  correspondant  nous  fait  remarquer  qu'il 
a  ajoute  un  attrait  exceptionnel  a  son  exposition  de 
jouets  et  cadeaux  en  etant  le  seul  magasin  de  sa 
localite  a  avoir  son  Santa  Claus  qui  a  ete  accueilli 
a  la  gare  par  les  acclamations  d'une  foule  d'enfants 
a  qui  il  distribuait  des  cornets  de  bonbons  tires  de 
son  vaste  sac. 

Les  quincail'fers,  ajoute-t-il,  ont  grand  tort  de 
ne  pas  chercher  a  combattre  le  systeme  de  comman- 
des  par  la  poste.  Tout  d'abord  ils  ne  donnent  pas 
au  fermier  ce  qu'il  desire  et  essaye  de  lui  faire  pren- 
dre un  autre  article  qui,  a  leur  avis,  doit  lui  don- 
ner  satisfaction.  II  en  resulte  qu'un  grand  nombre 
de  clients  qui  sont  butes  dans  leurs  desirs  ont  re- 
cours  au  catalogue  des  maisons  faisant  affaires  par 
la  poste.  En  outre  quelques  quincailliers  se  con- 
tentent  de  rester  assis  dans  leur  magasin  et  d'atten- 
dre  que  les  affaires  leur  viennent  au  lieu  de  counr 
apres  elles. 

II  faut  deplorer  egalement  la  negligence  de 
quelques  fabricants  qui  n'envoient  pas  de  cliches 
pour  la  publicite  aux  marchands  de  campagne. 
manquent  ainsi  une  riche  occasion  de  placer  leur 
marchandise  sous  les  yeux  du  public.  Les  mar- 
chands ne  seraient  que  trop  heureux  d'illustrer  leurs 
annonces  avec  ces  cliches  et  a  l'heure  actuelle  la 
plupart  des  journaux  des  petites  villes  ont  des  an- 
nonces sans  aucune  illustration. 
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Le  prix  de  la  terebenthine  a  plus  que  double  depuis  le 

commencement  de  l'annee 


., „ 

ses  de  l'annee.  Si  quelqu'un  avait  predit  il  y  a  six 
mois  que  les  prix  battraien:  tous  les  records,  tous 
ceux  qui  sont  interesses  dans  ce  commerce  n'au- 
raient  porte  que  peu  d'attention  a  cette  prophetie. 
C'est  cependant  ce  qui  est  arrive  et  qui  dure  encore. 

Au  premier  Janvier  la  demande  etait  active  et 
le  marche  ferine  avec  des  cours  variant  de  $1.07  a 
$1.10  le  gallon  imperial.  Les  rapports  indiquaient 
que  les  arrivages  d'outre-mer  allaient  commencer 
bientot  et  semblaient  devoir  etre  importants. 

Vers  le  milieu  de  Janvier  les  prix  avaient  deja 
augmente  de  cinq  cents  et  le  marche  s'affermissait. 
Les  rapports  de  New-York  demontraient  que  les 
approvisionnements  diminuaient. 

Au  8  fevrier  le  prix  avait  baisse  de  deux  cents 
et  le  15  du  meme  mois  la  diminution  avait  atteint 
cinq  cents,  les  cours  etaient  alors  de  $1.05  a  $1.08 
le  gallon.  Les  cours  continuerent  a  baisser  et  une 
semaine  plus  tard  ils  atteignaient  $1.04.  Le  8  mars 
ils  etaient  rendus  a  $1.03. 

Le  22  mars  le  prix  etait  augmente  de  4  cts.  Le 
29  il  etait  de  $1.10  et  le  5  avril  i^  avait  atteint  $1.12. 
Le  12  avril  il  redescendait  a  1.10  et  le  19  du  meme 
mois  il  avait  fait  un  nouveau  bond  jusqu'a  $1.15. 
La  semaine  suivante  il  etait  rendu  a  $1.17  et  le  24 
mai  il  etait  parvenu  a  $1.20. 

Les  approvisionnements  diminuent 

Le  ler  juin  de  gros  envois  furent  faits  au  prix 
de  $1.30.  La  semaine  suivante  le  cours  subissait 
un  bond  de  20  cents  et  atteignait  $1.50.  D'apres 
les  rapports  recus  les  approvisionnements  a  Savan- 
nah etaient  les  plus  reduits  qu'ils  avaient  jamais 
ete  depuis  nombre  d'annees.  Vers  le  milieu  de  juin 
'es  cours  monterent  encore  de  5  cents  et  une  se- 
maine plus  tard  ils  avaient  atteint  $1.60. 

Le  ler  juillet  les  prix  se  maintenaieut  a  1.65  et 
de  grosses  cargaisons  etaient  alors  en  route.  Une 
semaine  plus  tard  il  n'y  avaient  pas  de  changement 
dans  les  prix,  mais  les  envois  outre-mer  avaient 
pratiquement  cesse  et  on  s'attendait  a  une  reaction. 
Les  rapports  indiquant  une  rarete  dans  la  recolte 
contribuerent  a  maintenir  les  prix  qui,  malgre  une 
legere  baisse,  ne  tomberent  pas  au-dessous  de  $1.55. 

Les  achats  d'outre-mer  recommencerent  alors 
a  prendre  un  essor  jusqu'alors  inconnu.  Le  26  juil- 
>3t  les  cours  etaient  dans  les  environs  de  $1.82.  Le 
2  aout  ils  avaient  atteint  $1.95  et  une  semaine  apres 
ils  sautaient  a  $2.21.  Pendant  la  semaine  suivante 
ils  s'etaient  eleves  jusqu'a  $2.50  mais  etaient  reve- 
nus  plus  tard  a  $2.40.  Les  chiffres  ci-dessus  sont 
absolument  sans  precedent  dans  l'histoire  du  mar- 
che de  ce  produit  et  justiflent  pleinement  l'opinion 


des  importateurs  qui  declarent  qu'il  est  impossible 
de  dire  oil  s'arretera  cette  hausse  etant  donne  que 
les  stocks  son t  ties  reduits  et  que  la  demande  con- 
tinue a  e:re  tres  grande. 

La  terebenthine  ne  sera  pas  bon  marche  avant 
longtemps,  nous  declare  un  de  nos  correspondants. 
Les  prix  ont  cesse  d'augmenter  depuis  un  jour  ou 
deux  parce  que  les  A  lemands  qui  sont  de  gros  ache- 
teurs  n'ont  pas  pu  faire  d'arrangements  satisfai- 
sants  pour  les  credits  necessaires.  Cette  question 
sera  probablement  reglee  sous  peu  et  je  m'attends 
a  ce  que  les  prix  recommencent  a  faire  de  nou- 
veaux  bonds  en  avant.  Pour  montrer  l'importance 
des  achats  de  terebenthine  par  l'Allemagne  il  suffit 
d'indiquer  que  l'annee  qui  preceda  la  guerre  la 
quantite  importee  a  atteint  3.275.929  gallons.  L'Al- 
lemagne etait  de  beaucoup  le  pus  gros  acheteur  de 
terebenthine.  Lorsque  la  guerre  se  declara,  la  de- 
mande de  terebenthine  cessa  tout  a  coup  et  des 
centaines  de  product  ours  du  sud  furent  ruines. 
Puis  les  usines  de  muni  ions  commencerent  a  fonc- 
tionner  et  des  milliers  d'ouvriers  qui  etaient  occu- 
pes  a  la  fabrication  de  la  terebenthinee  a  de  mai- 
gres  salaires  accepterent  d'autres  emplois  qui 
etaient  mieux  renumeres.  On  peut  se  rendre  comp- 
te  combien  la  production  a  ete  affectee  en  exami- 
nant  les  chiffres  de  l'annee  derniere  qui  montrent 
que  la  prOdnction  a  a  peine  atteint  la  moitie  de  la 
normale.  La  production  de  cette  anne  ne  sera 
guere  plus  61evee  que  celle  de  1918.  si  meme  elle 
arrive  a  L'6galer.  Nous  sommes  done  en  presence 
de  la  situation  suivante:  Une  production  redui:e 
de  moitie  avec  une  demande  sans  precedent.  Les 
producteurs  font  de  leur  mieux  pour  stimuler  la 
production,  mais  ils  doiven:  payer  des  salaires  plus 
eleves  et  ne  peuvent  meme  pas  a  ce  prix  se  procurer 
les  homines  dont  ils  ont  besoin." 

i 
Importations  de  terebenthine  en  Canada. 

1914  .    .  .      1.114,363  gallons 

1915 :::..'.'. 917,912 

191(3  1,026,768 

1917  I! 1,109,029 

1918 i  •    978.125    " 


Les  escomptes  pour  le  payement  au  comptant 
sont  un  premier  profit  pour  Je  marchand,  et  un  pro- 
fit qu'il  est  toujours  sur  de  faire. 

* 

II  semble  qu'il  y  ait  actuellement  quantite  de 
gens  qui  veulent  un  salaire  de  dix  heures  pour  en 
passer  six  a  faire  le  travail  de  quatre  heures. 
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COMMENT  DISPOSER  UN  ETALAGE  D'ARTICLES 
DE  CHASSE 


Les  quincailliers  ont  tout  interet  a  faire  des 
main-tenant  un  etalage  attrayant  d'articles  de  chas- 
se  qui  fera  naitre  chez  les  sportmen  un  violent  desir 
d'aller  faire  un  tour  dans  les  bois.  On  peut  facile- 
ment  arranger  ces  vitrines  sans  grands  frais  en  se 
servant  d'articles  pris  dans  le  stock  et  de  quelques 
branchages  cueillis  dans  le  bois  le  plus  proehe. 

On  peut  par  exemple  disposer  une  scene  de 
"camping"  qui  sera  un  appel  irresistible  a  la  passion 
du  chasseur.  Cela  lui  fera  penser  a  la  partie  de 
chasse  qu'il  a  projetee  depuis  la  saison  derniere.  II 
commencera  a  penser  aux  objets  dont  il  a  besoin  et 
il  sera  peut-etre  amene  a  entrer  dans  le  magasin 
pour  les  acheter. 

II  est  bon  de  disposer  les  differents  articles  d'un 
etalage  de  chasse  autour  d'un  personnage  ou  d'une 
scene  qui  en  formera  le  centre.  Cela  en  augmente 
1'attrait  et  contribue  beaucoup  a  amener  des  ventes. 

L'idee  dominante  de  i'etalage  peut  representer 
une  scene  de  campement  avec  un  canot  au  centre, 
une  tente  d'un  cote  et  de  l'autre  quelques  buissons. 
On  peut  ajouter  a  l'interet  de  la  scene  en  construi- 
sant  un  feu  de  campement  en  face  de  la  tente  et  en 
imitant  le  feu  du  foyer  au  moyen  d'une  lumiere  rou- 
ge. Pour  completer  l'illusion  on  peut  placer  un  dra- 
peau  sur  la  tente  en  ayant  soin  de  dissimuler  dans  le 
buisson  un  eventail  electrique  qui  fera  flotter  le 
drapeau  en  meme  temps  qu'il  agitera  les  feuilles  du 
buisson.  A  cote  du  canot  ou  pres  de  la  tente  on  peut 
placer  un  personnage  en  cire  ou  carton  en  cos- 
tume de  chasse  et  avec  un  fusil  a  la  main. 

Ce  n'est  la  qu'une  simple  suggestion  qui  peut 
etre  variee  a  Tinfini.  L'heureuse  disposition  des  fu- 
sils, cartouches,  etc .  .  .  est  une  question  de  gout  per- 
sonnel et  depend  de  l'espace  dont  on  dispose.  Quel- 
ques marchands  agrementent  leurs  vitrines  de  que'r 
ques  animaux  empailles  adroitement  disposes  en 
des  endroits  ou  ils  attirent  l'attention  sur  quelque 
article  du  stock. 

Un  etalagiste  ingenieux  peut  a  peu  de  frais 
arranger  un  etalage  attrayant  capable  de  stimuier 
la  vente.  II  peut  utiliser  a  cet  effet  une  grande  va- 
riete  d'accessoires  decoratifs  qui  agrementeront  a 
peu  de  frais  l'aspect  exterieur  de  la  vitrine.  Des 
morceaux  d'ecorce  semes  ca  et  la,  une  branche  ou 
deux  garnies  de  feuilles  d'automne  procurent  de  tres 
jolis  effets. 

Tres  frequemment  aussi  on  expose  de  grands 
tableaux  fournis  par  les  compagnies  de  chemins  de 
fer  ou  par  quelque  autre  maison.  II  ne  faut  cepen- 
dant  pas  perdre  de  vue  que  tous  les  objets  exposes 
doivent  se  rapporter  a  l'idee  dominante  qui  doit 
faire  ressortir  les  articles  que  Ton  veut  mettre  en 
vente.  Avec  les  marchandises  en  magasin  et  quel- 
ques branches  obtenues  dans  le  bois,  le  marchand 
a  sous  la  main  tout  ce  qu'il  lui  faut  pour  faire  une 


decoration  interessante  capable  d'inspirer  le  d§sir 
d'acheter  les  articles  exposes.  On  peut  aussi  tres 
souvent  donner  a  I'etalage  un  caractere  tout  a  fait 
loca/  qui  interessera  au  plus  au  point  les  chasseurs 
du  voisinage. 

Bien  que  cela  ne  soit  pas  toujours  necessaire,  il 
arrive  ordinairement  qu'un  fond  bien  dispose  aug- 
mente la  valeur  decorative  et  aide  encore  a  pousser 
la  vente.  Ce  fond  peut  etre  fait  de  panneaux  de 
bois  ou  de  feuillage.  On  peut  disposer  des  etageres 
ou  plate-forme  pour  exposer  un  plus  grand  nom- 
bre  d'articles.  Sur  cette  etagere  on  peut  egalement 
placer  si  on  le  desire  des  etiquettes  sur  les  articles 
que  Ton  veut  specialement  faire  ressortir.  Queues 
marchands  garnissent  les  panneaux  de  fond  des- 
criptions appropriees  telles  que  "Voici  le  temps  de 
la  chasse.  Nous  pouvons  fournir  tout  ce  qui  est 
necessaire".  Quelquefois  un  grand  tableau  de  chas- 
se ou  de  sous-bois  peut  etre  pendu  au  milieu  du 
panneau.  Une  disposition  de  ce  genre  depend  entie- 
rement  du  gout  de  l'etalagiste  qui  peut  s'ingenier  a 
obtenir  des  resultats  aussi  efficaces  et  aussi 
attrayants. 


DE  25%  A  50%  PLUS  DE  LUMIERE. 


La  Schultz  Mfg.  Co., 
Limited,  Hamilton,  Can., 
qui  fabrique  les  Bees  de 
lampe  et  de  fanal  "Cor- 
rect", pretend  que  ces 
Bees  donnent  de  25%  a 
50%  plus  de  lumiere  que  n'importe  quel  autre  bee. 
Cela  est  rendu  possible  par  1'emploi  de  leur  man- 
teau  en  acier  brevete,  qui  egalise  la  prise  d'air  et 
assure  une  bonne  combustion.  La  compagnie  pre- 
tend egalement  que  son  bee  "A"  donnera  autant  de 
lumiere  que  n'importe  quel  bee  "B"  ordinaire  de 
lampe. 

Les  Bees  "Correct"  sont  en  vente  chez  tous  les 
principaux  marchands  de  gros  de  quincaillerie,  ar- 
ticles d'epicerie  et  de  vaisselle  de  la  province  de 
Quebec,  qui  garantissent  tous  les  Bees  "Correct" 
qu'ils  vendent.  • 


Combien  de  temps  pensez-vous  qne  la  clientele 
vous  sera  fidele  si  vous  j(a  laissez  livree  a  elle-meme? 
Arretez  votre  publicity  et  vous  etes  oublie. 


* 


Les  marchandises  qui  restent  sur  vos  rayons 
retardent  vos  profits. 


La  courtoisie  ne  coiite  rien  et  est  une  aide  in- 
calculable dans  l'edification  d'un  commerce. 
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Le  marchand  qui  achete  de  bonne  heure  s'evite 

des  desagrements 


Les  negociants  de  Montreal  ne  voient  aucun  avan- 
tage  a  retarder  les  achats.  —  Les  accessoires 
d'automobiles  montrent  un  developpement  ra- 
pide.  —  Les  affaires  accusent  une  augmenta- 
tion sur  toute  la  ligne. — Les  rentrees  sont  su- 
perbes. 


Suivant  en  cela  sa  propre  politique  d'acheter 
liberalcment,  la  maison  Lewis  Bros.,  Ltd.,  de  Mont- 
real, dans  les  avis  adresses  a  ses  voyageurs,  leur 
suggere  d'exposer  clairement  au  detaillant  la  ques- 
tion des  achats  a  faire  pour  les  besoins  de  la  re- 
vente  a  l'autonine  prochain.  Si  le  detaillant  se  de- 
side  a  proteger  ses  interets,  tout  est  pour  le  mieux, 
autrement,  il  sera  oblige  de  supporter  l'inconve- 
aient  de  pouvoir  manquer  de  marchandises  lors- 
ju'il  en  aura  besoin. 

Telle  est  la  politique  d'achat  et  de  vente  de  la 
maison  ci-dessus  pour  les  mois  a  venir,  d'apres  la 
declaration  de  M.  John  A.  Frazer,  gerant  des  ventes 
de  cette  compagnie.  Dans  une  entrevue,  M.  Frazer 
nous  a  expose  quelques  points  interessants  de  la 
situation. 

Raisons  pour  acheter. 

Toute  legere  diminution  de  prix  des  differentes 
ignes  de  quincaillerie  a  ete  presque  invariablement 
suivie  d'une  augmentation  qui  l'a  pleinement  com- 
pensee,  sinon  d'une  nouvelle  hausse,  dit  M.  Frazer. 
Ceci  est  du  en  grande  partie  a  l'augmentation  des 
^alaires  qui  continuent  a  avoir  tendance  a  augmen- 
er  encOre.  Nous  ne  voyons  aucune  chance  de 
baisse  pour  longtemps  encore  et  il  se  passera  cer- 
ainement  bien  des  annees  avant  que  puissent  re- 
v&bIt  les  prix  que  Ton  peut  considerer  comrae  bas. 

II  y  aura  une  grande  activite  pendant  tout  l'au- 
omne  et  l'hiver  prochain  dans  les  grandes  fabri- 
lues  d'automobiles.  J'apprends  qu'il  y  aura  trois 
?quipes  de  huit  heures  dans  beaucoup  de  ces  usines 
)our  permettre  aux  fabricants  de  maintenir  les  ate- 
iers  en  pleine  activite  pendant  24  heures  par  jour. 

II  y  a  deux  raisons  principales  pour  justifler 
pie  les  prix  se  maintiendront  fermes,  c'est  que  les 
?ages  continuent  a  etre  eleves  et  qu'il  n'y  a  pas 
1'apparence  que  Ton  puisse  obtenir  de  meilleures 
conditions. 

Nous  ne  voulons  rien  annuler. 

Nous  avons  fait  des  achats  tres  importants 
ians  certaines  lignes  d'accessoires  pour  automo- 
biles. II  a  ete  annonce  qu'un  grand  fabricant  avait 
'intention  de  vendre  ses  propres  articles  a  tres  bas 


prix.  Ceci,  croyons-nous,  laissait  supposer  l'annu- 
lation  de  beaucoup  de  commandes  et  la  suspension 
temporaire  de  beaucoup  d'autres  qui  avaient  ete 
placees  chez  des  petits  fabricants.  Xous  avons 
beaucoup  ordonne  et  bien  que  les  quantites  fussent 
tres  fortes,  nous  avons  decide  qu'il  valait  mieux 
laisser  les  ordres  comrae  ils  avaient  ete  places  plu- 
tot  que  de  les  reduire.  Depuis  lors  nous  avons  re- 
nouvele  plusieurs  fois  plusieurs  de  ces  commandes 
et  pour  une  seule  et  meme  ligne.  nous  avons  recu 
recemment  la  29e  facture. 

M.  Frazer  cite  le  fait  d'un  fabricant  de  cornes 
d'automobiles  qui  est  en  retard  dans  ses  livraisons 
et  qui  a  encore  en  mains  des  commandes  pour  97,- 
000  cornes.  Ceci  est  une  nouvelle  preuve  qu'il  n'y 
aura  pas  de  surplus  de  stock  dans  les  accessoires  et 
qu'il  n'y  a  pas  de  chance  de  baisse  dans  les  cours. 

A  un  de  ses  recents  voyages  aux  Etats-Unis. 
M.  Frazer  a  demande  a  un  fabricant  d'un  grand 
centre  de  bien  vouloir  accepter  un  ordre  important 
d'une  certaine  ligne  d'accessoires,  laissant  la  ques- 
tion de  livraison  entierement  a  la  discretion  du  fa- 
bricant a  la  condition  qu'il  accepte  l'ordre.  M.  Fra- 
zer n'a  pas  encore  recu  de  decision,  mais  il  espere 
pouvoir  obtenir  les  marchandises  d'ici  a  six  mois. 

Augmentation  constante. 

II  y  a  une  tres  bonne  disposition  pour  acheter 
parmi  les  detaillants,  declare  M.  Frazer.  Ils  sem- 
blent  avoir  prevu  les  difficultes  qu'ils  pourraient 
avoir  a  se  procurer  la  marchandise.  En  tout  cas, 
ils  ont  bien  vendu  et  sont  obliges  de  renouveler 
leurs  commandes.  Les  ordres  pour  livraison  en  au- 
tomne  s'accumulent  et  il  y  a  augmentation  dans 
ce  sens  de  meme  que  pour  les  ordres  pour  livraison 
immediate.  De  fait,  la  vente  des  accessoires  a  de- 
passe  toutes  les  previsions  et  chaque  mois  apporte 
de  nouvelles  augmentations. 

Ceci  est  egalement  vrai,  ajoute  M.  Frazer,  pour 
les  autres  rayons.  Comme  nous  lui  demandions  si 
les  lignes  qui  avaient  subi  un  temps  d'arret  simple- 
ment  du  fait  de  la  guerre,  semblaient  vouloir  re- 
prendre,  M.  Frazer  nous  repondit  qu'un  veritable 
regain  d'achat  etait  manifeste  dans  les  articles  de 
sport.  Les  fusils,  carabines  et  toutes  sortes  d'ac- 
cessoires se  rattachant  a  ce  departement  s'enlevent 
maintenant  rapidement.  Les  munitions  pour  la 
chasse  au  piege  se  vendent  aussi  en  grande  quan- 
tite. 

Le  prix  n'est  pas  une  objection. 

La  demande  a  augmente  pour  les  articles  pla- 
ques   et   les    annareils    electriques.    La    coutellerie 
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s'est  bien  vendue.  Un  point  a  noter  est  la  bonne 
qualite  des  articles  qui  sont  choisis.  Le  marchand 
avait  l'habitude  d'etre  desappointe  par  les  prix  ele- 
ves,  dit  M.  Frazer,  mais  il  est  venu  a  comprendre 
que  la  bonne  marchandise  coute  cher  et  il  paye  le 
prix. 

Pour  conclure  M.  Frazer  declare:  A  mon  avis, 
nous  sommes  entres  dans  une  ere  nouvelle.  C'est 
le  marchand  qui  recherche  les  affaires  qui  reussit 
aujourd'hui  et  je  crois  que  nous  pouvons  prevoir  de 
nombreuses  annees  de  prosperity  pour  notre  pays. 

Les  previsions  sont  excellentes  dans  les  provinces 
de  I'est. 

La  situation  actuelle  du  commerce  de  quin- 
caillerie  dans  la  province  de  Quebec  et  dans  les 
provinces  maritimes  est  excellente,  d'apres  le  rap- 
port de  M.  George  C.  Davis,  vice-president  et  gerant 
general  de  la  maison  Frothingham  &  Workman, 
Ltd.,  de  Montreal.  Les  affaires  y  sont  des  plus  sa- 
tisfaisantes  et  il  y  a  toute  raison  de  prevoir  une 
bonne  vente  pour  l'automne  dans  toutes  les  lignes 
de  quincaillerie. 

On  fait  d'excellentes  affaires  dans  tout  le  ter- 
ritoire  de  Test,  ce  qui  est  prouve  par  les  nombreuses 
commandes  recues  et  par  le  tonnage  des  marchan- 
dises  expediees  dans  toutes  les  parties  des  provinces 
maritimes.  Le  commerce  est  egalement  tres  actif 
dans  la  province  de  Quebec. 

Les  commandes  des  detaillants  sont  plus  nom- 
breuses et  plus  importantes.  Depuis  la  signature  de 
l'armistice,  la  plupart  des  marchands  ont  change 
de  tactique  et  M.  Davis  en  conclut  que  la  confiance 
renait.  II  croit  aussi  que  le  marchand  en  general 
s'est  convaincu  qu'il  y  a  peu  de  probability  de  baisse 
sur  les  articles  de  quincaillerie.  Et  apres  etre  arrive 
a  cette  conclusion,  le  detaillant  augmente  quelque 
peu  ses  commandes  au  marchand  de  gros,  compre- 
nant  qu'il  a  tout  interet  a  avoir  en  stock  les  articles 
dont  il  a  besoin  pour  sa  vente. 

Grande  variete. 

La  demande  s'applique  a  peu  pres  a  tous  les 
genres  de  marchandises.  II  n'y  a  que  reellement  peu 
d'articles  de  quincaillerie  dont  le  stock  n'a  pas  ete 
renouvele  et  par  contre  il  y  a  un  revirement  bien- 
faisant  en  faveur  d'articles  qui  s'etaient  peu  vendus 
en  raison  de  la  guerre. 

Les  articles  de  sport  se  vendent  tres  bien  ac- 
tuellement  de  tout  cote.  Les  articles  nickeles  et  les 
appareils  electriques  sont  en  tres  Jorte  demande 
partout.  Dans  cet  ordre  d'idees  un  mouvement  ap- 
preciable s'est  produit  dans  la  vente  des  machines 
a  laver  electriques.  La  seule  question  est  de  pou- 
voir  se  procurer  le  stock  necessaire. 

Les  clous  se  sont  bien  vendus.  Cependant,  on 
a  eu  quelques  difficultes  pour  se  procurer  les  clous 
pour  satisfaire  a  toutes  les  demandes. 


Les  comptes  rentrent  tres  bien.  II  y  a  tres  peu 
de  retours  de  la  banque  aujourd'hui  et  les  notes 
sont  promptement  acquittees.  La  situation  est  plus 
favorable  que  jamais,  car  il  y  a  eu  des  epoques  ou 
la  banque  retournait  jusqu'a  12  et  15  billets  im- 
payes.    II  y  a  done  peu  a  dire  sur  ce  sujet. 

Quant  aux  prix,  il  est  a  supposer  que  les  taux 
actuels  vont  se  maintenir  fermes  pour  la  plupart 
des  lignes  et  qu'il  peut  merae  y  avoir  de  la  hausse. 
II  y  a  eu  dernierement  une  tendance  a  la  hausse  et 
beaucoup  de  lignes  ont  ete  augmentees.  Avec  les 
salaires  eleves  qui  semblent  devoir  se  maintenir,  il 
n'y  a  guere  d'apparence  de  baisse  possible. 


UN  GROS  CHIFFRE  D'AFFAIRES  EN  VUE  POUR 
LES  QUINCAILLIERS  QUI  VENDENT  DU  CIMENT 


II  y  a  de  bonnes  affaires  en  vue  pour  ceux  qui 
vendent  du  ciment  et  personne  n'est  interesse  dans 
cette  branche  de  commerce  autant  que  les  quincail- 
liers. 

Les  ventes  de  ciment  ont  bien  debute  au  prin- 
temps,  elles  ont  ete  en  augmentant  pendant  tout 
l'ete  et  les  previsions  pour  l'automne  sont  encore 
meilleures.  On  prevoit  que  l'annee  1920  battra 
probablement  tous  les  records.  Tout  indique  que  ce 
sera  une  tres  bonne  annee. 

Les  prix  vont  rester  fermes 

1\  y  a  peu  de  raison  de  voir  un  changement 
s'operer  dans  les  prix,  qui  ont  toute  chance  de  se 
maintenir  au  niveau  actuel. 

Un  gros  producteur  declarait  dernierement  que 
les  quincailliers  sont  des  hommes  d'affaires  accom- 
plis  et  qu'en  fait  ce  sont  eux  qui  vendent  35%  de  la 
production  totale  du  ciment.  lis  vont  droit  au  but 
et  sont  sur  pied  tout  le  temps.  lis  sont  en  rapport 
avec  ceux  qui  ont  besoin  de  materiaux  et  avec  les 
acheteurs  eventuels  et  sont  toujours  bien  informes 
des  besoins  de  la  clientele  de  leur  territoire.  lis  ne 
craignent  pas  de  faire  la  publicite  et  de  faire  savoir 
qu'ils  ont  les  marchandises  en  main.  En  somme  ce 
sont  des  commercants  avises  et  ils  obtiennent  des 
resultats  merveilleux. 

Des  affaires  en  masse 

II  n'est  nullement  question  du  chiffre  d'affai- 
res que  Ton  peut  realiser.  La  vente  chez  les  fermiers 
indique  une  augmentation  de  40%  cette  annee.  De- 
puis quelque  temps  ]|a  vente  s'est  un  peu  ralenti, 
parce  que  les  fermiers  ont  ete  tres  occupes  avec 
leurs  recoltes,  mais  tout  indique  qu'il  y  aura  une 
grande  demande  de  ciment  chez  les  fermiers  cet 
automne.  Leur  commerce  est  prospere  et  ils  sacri- 
fient  une  partie  de  leurs  benefices  pour  construire 
de  nouvelles  demeures  plus  confortables,  ajouter 
de  nouvelles  constructions  et  faire  des  ameliora- 
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tions  a  celles  deja  existantes.  Si  Ijfes  fermiers 
n'avaient  pas  manque  de  bras  pendant  le  printemps 
et  Fete,  les  ventes  auraient  ete  encore  beaucoup 
plus  fortes,  mais  maintenant  que  la  plupart  d'entre 
eux  ont  vu  revenir  leurs  fils  chez  eux  et  que  les 
conditions  de  la  main-d'oeuvre  sont  ameliorees,  ils 
vont  reprendre  de  plus  belle. 

Gros  programme  de  ccnstruct'on 

I|  y  a  un  pros  programme  de  construction  en 
vue  qui  va  entrainer  l'emploi  de  grosses  quantites 
de  ciment.  Dans  quelques  grands  centres  le  com- 
merce a  ete  affecte  par  :e  malaise  et  la  difficulte 
causes  par  la  main-d'oeuvre  .  Cependant,  a  tout 
prendre,  il  y  a  quantite  de  travaux  en  train  et  il  est 
probable  que  les  ventes  de  ciment  vont  atteindre 
cette  annee  approximativement  le  double  du  chiffre 
de  l'annee  derniere.  Beaucoup  de  travaux  se  font 
cet  automne  et  on  en  prevoit  encore  un  grand  nom- 
bre  pour  le  printemps.  Les  architectes  de  tout  le 
pays  sont  tres  occupes  et  plusieurs  des  ouvrages 
couteront  de  fortes  sommes.  Beaucoup  d'entre- 
preneurs  ont  assez  d'ouvrage  en  main  pour  le  reste 
de  la  saison  et  on  leur  demande  des  soumissions 
pour  d'autres  travaux.  II  est  certain  qu'il  ne  peut  y 
avoir  aucun  doute  que  le  commerce  va  de  l'avant." 


AUX  ACQUEREURS  D'lMMEUBLES 


Erreurs  a  eviter  en  achetant  du  terrain. 


Voici  quelques  conseils  negatifs,  utiles  a  ceux 
qui  se  proposent  d'acheter  des  terrains  pour  y  cons- 
truire  des  maisons: 

1.  N'achetez  pas  de  terrain  pour  speculation, 
mais  pour  usage. 

2.  Ne  vous  laissez  pas  duper  par  l'idee  qu'il 
vaut  mieux  etre  proprietaire,  moyennant  hypothe- 
ques,  que  d'etre  locataire. 

3.  N'achetez  pas  un  lot  inoccupe  par  verse- 
ments  ou  avec  des  fonds  empruntes,  si  vous  n'avez 
pas  une  garantie  raisonnable  que  vous  disposerez 
bientot  d'une  somme  sufflsante  pour  y  faire  cons- 
truire  une  maison. 

4.  Ne  vous  attendez  pas  a  obtenir  un  emprunt 
du  gouvernement  ou  d'aucune  autre  source,  pour 
construire  une  maison,  si  vous  n'avez  pas  suffisam- 
ment  d'argent  pour  acheter  l'emplacement. 

5.  Ne  vous  imaginez  pas  que  les  terrains  ac- 
querront  une  plus-value,  meme  dans  une  ville,  ou 
que,  s'il  y  a  augmentation  de  valeur,  le  percepteur 
des  impots  vous  en  laissera  le  benefice. 

6.  Ne  prenez  pas  possession  d'un  terrain  pour 
y  batir  une  maison,  si  vous  n'avez  pas  une  certaine 
garantie  que  des  habitations  valant  la  votre  seront 
construites  sur  les  emplacements  voisins. 

7.  Ne  supposez  pas  que  le  terrain  a  pour  vous 
plus  de  valeur,  si  vous  avez  le  droit  d'y  faire  les  ar- 
rangements qu'il  vous  plaira,  car  votre  voisin  a  la 
meme  liberte  que  vous  d'utiliser  le  sien  a  sa  guise. 
Si  vous  ne  faites  rien  sur  votre  terrain    qui  puisse 


lui  nuire,  il  peut  agir  sur  le  sien  de  facon  a  vous  in- 
commoder. 

8.  N'achetez  pas  un  terrain  sans  ameliora- 
tions locales,  a  moins  de  calculer  que  celles-ci  vous 
couteront  au  moins  $10  par  pied  de  front,  avant 
d'etre  utilise  pour  habitations.  En  supposant  que 
la  ville  fasse  ces  travaux  d'amelioration,  vous  serez 
tenu  de  fournir  votre  part  des  depenses. 

9.  N'achetez  pas  un  terrain  couvert  d'eau  ou 
dont  le  sous-sol  est  forme  de  glaise,  ou  un  terrain 
depourvu  de  conduits  d'egouts  et  de  service  d'eau, 
si  vous  n'etes  pas  certain  que  ces  choses  indispen- 
sables  seront  fournies  a  des  prix  raisonnables,  lors- 
que  vous  en  aurez  besoin. 

10.  Ne  vous  imaginez  pas  que,  parce  qu'un 
terrain  aboutit  a  une  rue  desservie  par  tramways. 
il  est  certainement  destine  a  servir  d'emplacement 
pour  un  magasin,  et  qu'il  a  plus  de  valeur  qu'un 
autre  differemment  situe.  II  se  peut  qu'il  vaille 
moins  par  la  meme. 

11.  Ne  payez  votre  terrain  qu'un  dixieme  de 
ce  que  vous  comptez  depenser  pour  la  construction 
de  votre  maison. 

12.  N'achetez  un  terrain  que  la  moitie  du  prix 
qu'il  peut  valoir  comme  emplacement  d'une  maison 
d'habitation,  si  vous  n'etes  pas  dispose  d'y  batir 
avant  six  ou  sept  ans. 


LA   MAIN-D'OEUVRE   ETRANGERE   AUX 
ETATS-UNIS. 


Sur  l'initiative  prise  par  1' "American  Federa- 
tion of  labour  party."  que  preside  M.  Gompers,  le 
Parlement  americain  va  etre>  appele  a  deliberer  sur 
une  modification  de  la  loi  qui  interdit  rimmigra- 
tion,  ou,  plus  exactr,ment  l'importation  des  ou- 
vriers  etrangers  pendant  une  periode  de  quatre 
ans  apres  la  signature  de  la  paix.  Le  mot  •'impor- 
tation" se  trouve  en  toutes  Lttres  dans  l'amende- 
ment  en  ce  qui  concerne  les  ouvriers  professio:>- 
nels  (skilled  laborers).  Le  "Journal  de  commerce 
de  New-York"  fait  remarquer  malicieusement  a  ce 
sujet  que  dupuis  quelque  temps  M.  Samuel  Gom- 
pers ne  laisse  pas  echapper  une  occasion  dsj  pro- 
clamer  qu'il  est  inadmissible  que  la  main-d'oeuvre 
soit  considered  comme  constituant  un  avantage 
quelconque  pour  le  marche,  les  patrons,  a  son  avis 
continuant  a  traiter  et  a  payer  leurs  ouvriers  selon 
les  relations  qui  existent  entre  l'offre  et  la  demande 
sur  le  marche  du  travail. 

Les  ouvriers  —  proclame  M.  Gompers  —  sont 
des  "etres  humains"  avant  le  droit  d'etre  traites 
comme  t^f.s  et  non  comme  de«  instruments  uti- 
les. Or,  dans  l'amendement  propose  par  1'  "Ame- 
rican Federation  of  Labor"  les  ouvriers  etrangers 
sont  traites  comme  un  simple'  element  d'importa- 
tion.  An  lir^ii  d'envisager  la  question  de  l'imniigra- 
tion  au  point  de  vue  des  droits  humains  ou  de  la 
liberte  personnelle,  1'  "American  Federation  of  La- 
bor" la  traite  comme  un  simple  element  dans  la 
production  riationale. 
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L'Huile  de  lin  et  ses  succedanes 


(D'apres  le  rapport  de  F.  C.  Collier  analyste  public) 


PROVENANCE    ET    PROPRIETES    DE    L'HUILE 

DE  LIN 

Provenance.  —  L'huile  de  lin  est  l'huile  que  Ton 
retire  —  par  expression  ou  extraction  —  des  grai- 
nes  dc  lin,  linum  usitatissimum,  plante  dont  la  cul- 
ture est  tres  repandue  sur  notre  continent,  de  meme 
qu'en  Europe  et  en  Asie.  Les  huiles  de  differentes 
provenances  accusent  des  variations  qualit'atives 
considerables,  les  huiles  produites  sur  les  rives  de 
la  Baltique  etant  les  plus  hautement  recommandees. 
L'huile  de  lin  est  souvent  contaminee  par  de  l'huile 
provenant  de  graines  etrangeres,  accidentellement 
recueillies  lorsque  se  fait  la  moisson. 

Composition  chimique. —  L'huile  de  lin  est  prin- 
cipalement  composee  de  glycerides  d'acides  gras 
non  satures,  tels  que  l'acide  isolinolenique,  l'acide 
linolenique,  l'acide  linolique  et  l'acide  oleique. 

Proprietes. —  La  valeur  de  l'huile  de  lin  comme 
vehicule  des  couleurs  a  peinture,  depend  surtout 
de  ses  proprietes  de  "siccativite".  Ce  terme  quel- 
que  peu  ambigu  est  employe  pour  decrire  le  chan- 
gement  qui  s'opere  dans  l'huile  lorsqu'elle  est 
expose e  a  l'atmosphere,  alors  que  cette  subs- 
tance prealablement  liquide  se  trouve  transfor- 
med en  un  produit  solide,  elastique  et  transparent. 
II  a  ete  demontre  que  la  "siccativite"  ou  "siccite" 
de  l'huile  de  lin  est  en  partie  due  a  sa  faculte  d'ab- 
sorber  environt  dix-huit  pour  cent  (18%)  de  son 
poids  d'oxygene,  ce  qui  determine  la  formation  du 
produit  solide  complexe  appele  "linoxine".  Bien 
que  le  procede  en  soit  surtout  un  d'oxydation,  la 
mise  en  liberte  de  faibles  quantites  de  formaldehy- 
de, •  d'oxyde  de  carbone  et  d'acide  formique  durant 
la  dessiccation,  indique  qu'un  certain  nombre  de 
reactions  subsidaires  se  produisent.  La  nature  de 
ces  transformations  chimiques  compliquees  n'a  pas 
encore  recu  d'explication,  mais  il  est  probable  que 
lorsqu'ils  seront  pleinement  compris,  ces  phenome- 
nes  elucideront  quelques-uns  -des  problemes  qui 
confrontent  actuellement  .ceux  qui  font  usage  de 
cette  huile. 

Une  autre  propriete  que  possede  l'huile  de  lin, 
c'est  de  se  combiner  avec  certaines  couleurs  pour 
determiner  la  production  d'un  savon  insoluble. 
Quelques  autorites  pretendent  que  le  carbonate  ba- 
sique  de  plomb  doit  une  partie  de  sa  valeur,  comme 
substance  destinee  a  la  peinture,  a  l'union  mecan- 
que  intime  qui  existe  entre  la  matiere  colorante  et 
le  vehicule,  union  favorisee  par  la  formation  de  ce 
savon.  Aucun  compose  de  cette  nature  n'est  for- 
me lorsque  des  couleurs  de  renforcement  ou  de 
completement  telles  que  1'abestine,  l'argile  ou  de 
Chine,  sont  substitutes  au  blanc  de  plomb. 

Huile  de  lin  cuite  ou  bouillie. —  Une  forte  pro- 
portion de  l'huile  de  lin  crue  ou  brute  fabriquee,  est 


employee  dans  la  preparation  de  l'huile  cuite  ou 
huile  "bouillie"  du  commerce.  On  a  decouvert  que 
si  l'on  chauffait  de  l'huile  de  lin  a  une  temperature 
oscillant  entre  300°  et  500°  Fahrenheit,  la  rapidi- 
ty avec  laquelle  cette  huile  se  solidifiait  etait  consi- 
derablement  acceleree.  Un  resultat  analogue  etait 
obtenu  si  l'on  incorporait  a  l'huile  de  faibles  quan- 
tites de  certains  sels  de  plomb  ou  de  manganese. 
Une  couche  ou  pellicule  d'huile  ainsi  traitee  se  mo- 
diflera  dans  une  periode  de  7  a  12  heures,  alors  que 
l'huile  crue  requiert  de  48  a  72  heures  pour  secher. 
L'ebullition  de  l'huile  met  egalement  en  liberte  la 
"gomme"  qui  se  trouve  enlevee  en  cours  d'opera- 
tion.  Pour  ce  motif,  une  huile  cuite  ou,  bouillie 
qui  depose  une  quantite  excessive  de  sediments  j 
("foots")  lorsqu'elle  vient  en  repos,  est  considered 
comme  douteuse.  Les  sediments  tendent  a  produi- 
re  une  peinture  collante  ("tacky"),  a  dessication 
lente  et  moins  durable.  Chaque  fabricant  possede 
sa  propre  methode  de  preparer  l'huile  cuite  ou  bouil- 
lie et  les  derails  de  ce  procede  sont  soigneusement 
gardes.  Les  varietes  suivantes  d'huile  cuite  ou 
bouillie  constituent  celles  que  l'on  rencontre  prin- 
cipalement  dans  le  commerce: 

Huile  cuite  en  recipent  ouvert. —  C'etait  la,  au- 
trefois, la  seule  variete  d'huile  cuite  ou  bouillie  em- 
ployee.    Cette  huile  est  preparee  en  la  chauffant 
a     environ    500°   Fah.,    et  en  y  ajoutant*  en  meme 
temps  des  oxydes   de  plomb  ou   de  manganese, on 
d'autres  siccatifs.     L'ebullition  doit  etre  soigneuse- 
ment conduite  si  l'on  tient  a  eviter  la  surchauffi 
de  l'huile  et  si  l'on  ne  veut  pas  endommager  sa  qua 
lite.     Bien  qu'elle  soit  legerement  plus  foncee  qui 
l'huile  preparee  a  une  temperature  plus  basse,  cetti 
huile  en  receptacle  ouvert  est  de  la  plus  haute  qua 
lite,  et  elle  commande  un  prix  un  peu  plus  eleve  qiu 
l'huile  cuite  ou  bouillie'  ordinaire. 

Huile  cuite  ou  bouillie  ordinaire. —  Cette  huil< 
est  preparee  en  la  chauffant  dans  des  reservoir 
possedant  une  chemise'  de  vapeur,  et  en  present 
des  siccatifs  requis.  Du  fait  que  l'on  se  sert  d'un 
plus  basse  temperature  dans  sa  preparation,  cett 
huile  est  plus  pale  que  l'huile  cuite  en  recipient  ou 
vert.  Une  grande  proportion  de  l'huile  cuite  o 
bouillie  du  commerce  est  fabriquee  au  moyen  de  c 
procede. 

Une  autre  variete  d'huile  cuite  ou  bouillie  es 
preparee  par  la  simple  addition  d'un  siccatif  a  un 
huile  crue  ou  brute,  sans  qu'il  y  ait  chauffage.  0 
siccatif  est  dissout  dans  un  dissolvan^  tel  que  1 
benzine  en  receptacle  ouvert.  La  purpart  de  ceii 
qui  se  servent  d'huile  de  lin  considerent  cett«  "hui 
de  bonde"  (bung-hold  oil),  comme  preparee  par  i 
chauffage. 
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Siccatifs. —  Les  siccatifs  employes  dans  la  pre- 
paration de  l'huile  cuite  ou  bouillie  sont  ordinaire- 
ment  des  sels  de  plomb  ou  de  maganese.  La  facon 
2xacte  par  laquelle  ces  siccatifs  accelerent  l'oxyda- 
ion  de  l'huile  n'est  pas  pleinement  connue,  mais  on 
^roit  qu'ils  agissent  comme  catalysateurs,  c'est-a- 
iire  qu'ils  aident  a  prendre  l'oxygene  sans  subir 
mx-memes  d'alteration  permanente.  On  suppose 
me  lorsqu'ils  sont  suspendus  dans  l'huile  ou  la  pein- 
ture,  ces  siccatifs  s'unissent  a  l'oxygene  de  l'atmos- 
jhere  pour  former  des  corps  instables  fortement 
axygenes  qui  transmettent  leur  exces  d'oxygene  a 
'huile,  et  sont  eux-memes  reduits  a  leur  condition 
primitive.  Ce  cycle  se  repete  alors  indefiniment  jus- 
m'a  ce  que  l'huile  ait  atteint  son  etat  final  d'oxyda- 
ion.  Les  siccatifs  suivants  constituent  quelques- 
ms  des  mieux  connus:  litharge,  minium,  linoleate 
le  plomb,  resinate  de  plomb,  borate  de  manganese, 
aeroxyde  de  maganese,  linoleate  et  resinate  de  man- 
ganese. 

Chacun  de  ces  siccatifs  possede  des  proprietes 
tarticulieres.  II  s'ensuit  que  par  un  choix  judi- 
•ieux  de  tel  siccatif  ou  de  tel  autre,  un  fabricant  se 
rouve  en  etat  de  modifier  les  qualites  siccatives  de 
'huile  qu'il  produit.  les  siccatifs  "solubles"  sont 
les  sels  ou  des  acides  organiques  solubles  dans 
'huile  de  lin  ou  dans  la  terebentine.  Les  solu- 
ions  obtenues  au  moyen  d'un  de  ces  dissolvants,  ou 
iu  moyen  des  deux,  sont  connues  sous  le  nom  de 
siccatifs  "liquides"  ou  "terebines". 

\gents  de  falsification  et  succedanes  de  l'huile  de  lin 

Le  prix  eleve  commande  par  l'huile  de  lin  de 
lualite  superieure,  a  eu  pour  resultat  de  faire  en- 
reprendre  des  recherches  elaborees,  dans  le  but  de 
lecouvrir  une  huile  meilleur  marche  et  qui  rem- 
ilacerait  le  produit  couteux.  Jusqu'a  main  tenant 
le  telles  recherches  ont  echoue,  bien  qu'on  ait  trou- 
pe que  certaines  huiles  moins  cheres  puissent  etre 
mployees  dans  les  cas  ou  les  qualites  de  duree  et 
le  fini  n'ont  que  peu  d'importance.  Les  huiles  les 
ilus  communement  employees,  dans  la  falsification 
le  l'huile  de  lin,  sont  les  suivantes: 

Huile  de  resine.  Huiles  minerales,  tielles  que 
a,  benzine,  le  petrole,  ou  l'huile  lubrifiante.  Huiles 
le  poisson.  Huile  d'abrasin  ou  d'eleocoque,  Aleuri- 
les  cordata,  Eloeococca  cordata,  ("China  Wood 
)il").  Huile  de  soja.  Huile  de  mais.  Huile  de 
henevis  et  huile  de  colza. 

Les  agents  de  falsification  les  moins  couteux  et 
3s  plus  communement  employes  sont  les  huiles 
ainerales.  Celles-ci  sont  ordinairement  plus  le- 
eres  que  l'huile  de  lin,  et  il  s'ensuit  qu'elles  dimi- 
luent  la  densite  du  melange.  On  ajoute  frequem- 
ient  de  l'huile  de  resine  afin  de  compenser  pour 
ette  diminutSon. 

Les  huiles  de  poisson  sont  souvent  employees 
ans  la  preparation  des  peintures  destinees  aux  che- 


minees,  mais  comme  ces  huiles  degagent  une 
odeur  desagreable  et  qu'elles  font  noircir  la  peintu- 
re,  on  ne  peut  s'en  servir  pour  les  travaux  d'inte- 
rieur. 

Les  succedanes  les  plus  defectueux  de  l'huile  de 
lin  sont  ceux  qui  consistent  en  des  solutions  de  re- 
sine dans  des  huiles  hydrocarbonees,  auxquelles  se 
rouvent  melangees  de  l'huile  de  goudron  et  de 
l'huile  de  resine.  De  tels  vehicules  ne  possedent 
que  peu  de  permanence.  D'autres  succedanes  sont 
obtenus  en  dissolvant  des  resinates  metalliques  dans 
l'huile  de  goudron  ou  l'huile  de  petrole. 

L'huile  de  resine  est  communemein  employee 
comme  succedane,  mais  elle  demeure  collante  et 
elle  seche  tres  lentement.  Employee  dans  une 
peinture,  cette  huile  endommagera  meme  une  se- 
conde  couche. 

L'huile  d'abrasin  ou  d'eleocoque,  Aleurites  cor- 
data, Eloeococca  cordata  ("China  Wood  Oil"),  est 
devenue  recemment  tres  en  honneur  comme  succe- 
dane de  l'huile  de  lin.  L'huile  crue  ou  brute  seche 
tres  rapidement,  formant  une  pellicule  opaque, 
d'apparence  ceracee,  qui  n 'off re  aucune  elasticite. 
Lorsqu'elle  est  chauffee  a  350  Eah.,  cette  huile  po- 
lymerise en  une  gelee  insoluble  qui  ne  peut  etre 
amolie.  Convenablement  traitee,  l'huile  d'abrasin 
pent  etre  employee  en  de  certaines  propor;ions  dans 
la  fabrication  des  vernis. 

L'huile  de  mais  est  quelquefois  employee  pour 
falsifier  l'huile  de  lin,  mais  comme  c'est  une  huile 
demi-siccative,  son  usage  quelque  peu  considera- 
ble retarderait  de  beaucoup  la  solidification  de  la 
pellicule  de  l'huile. 

L'huile  de  soja  est  une  huile  demi-siccative, 
consideree  par  quelques  fabricants  comme  succe- 
dane partiel  de  l'huile  de  lin,  bien  qu'elle  ne  possede 
pas  la  faculte  de  secher  rapidement,  qualite  qui 
fait  l'huile  de  lin  un  vehicule  si  precieux  en  pein- 
ture. 

Une  simple  consideration  des  faits  precites  in- 
diquera  qu'il  n'existe  actuellement  aucune  huile 
dans  le  commerce,  a  un  prix  raisonnable,  qui  puisse 
completement  remplacer  l'huile  de  lin  et  donner 
entiere  satisfaction  a  celui  qui  l'emploie.  Pour  des 
fins  generales,  l'addition  a  l'huile  de  lin  de  l'un  quel- 
conque  des  succedanes  ci-dessus  mentionnes,  n'au- 
ra  pour  effet  que  de  diminuer  la  valeur  de  cettJe 
huile. 

Types  de  qualite  ou  etalons  de  l'huile  de  lin. 

Les  types  de  qualite  ou  etalons  de  l'huile  de  lin 
n'apparaissent  pas  dans  la  Loi  des  falsifications  du 
Canada.  La  quatrieme  annexe  de  la  Loi  exige  tou- 
tefois  que  le  blanc  de  plomb  broye  dans  1'huile  soit 
delaye  avec  de  l'huile  de  lin  pure. 

Si  l'huile  de  lin  etait  vendue  comme  un  medi- 
camment,  la  qualite-type  de  ce  produit,  telle  qu'indi- 
quee  dans  la  Pharmacopee  britannique,  edition  de 
1S98,  serait  legale. 
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Une  revue  de  ce  qui  a  ete  ecrit  sur  ce  sujet  re- 
vele  le  fait  que  les  constantes  de  l'huile  de  lin,  four- 
nies  par  differents  auteurs,  offrent  quelques  varian- 
ces. Un  tel  resultat  ne  peut  guere  etonner  lorsque 
Ton  prend  en  consideration  les  conditions  variables 
dans  lesquelles  l'huile  est  produite. 

Les  constantes  suivantes  ont  ete  adoptees  — 
pour  l'huile  de  lin  provenant  des  graines  recoltees 
sur  le  continent  nord-americain  —  par  la  Societe 
americaine  d'essai  des  matieres  premieres: 

HUILE    DE   LIN   CRUE   OU    BRUTE    (1914). 

Maximum.  Minimum. 

Densite  a  15°C 0.936         0.932 

25°C 0.931  0.927 

Indice  d'acidite" 6.00 

Indice  de  saponification 195.0         189.0 

Insaponifiable,  pour  cent  . .   . .         1.50 

Indice  de  refraction  a  25°C  .  .   .  1.4805       1.4790 

Indice  d'iode  (Hanus)   . . 178. 

HUILE  DE  LIN  CUITE  OU  BOUiLLIE  (1915). 

Maximum.  Minimum. 

Densite  a  15°C 0.945  0.937 

Indice  d'acidite 8 

Indice  de  saponification 195.  189. 

Insaponifiable,  pour  cent   .  .    .  .  1.50 

Indice  de  refraction  a  25°C   .  .          1.454  1.479 

Indice    d'iode    (Hanus) 178. 

Cendres,  pour  cent 0.7  0.2 

Maganese,  pour  cent 0.003 

Calcium,  pour  cent 0.3 

Plomb,  pour  cent 0.1 

OBSERVATIONS  SUR   LES  DONNES  ANA- 
LYTIQUES 

Le  present  prelevement  a  ete  effectue  afin  de 
determiner  jusqu'a  quel  point  l'huile  de  lin  vendue 
au  Canada  comme  vehicule  de  la  peinture,  etait  su- 
jette  aux  falsifications.  Dans  ce  but,  les  deter- 
minations suivantes  ont  ete  faites: 

Densite  a  25°C. 

Indice  de  refraction  a  25 CC. 

Indice  de  saponification. 

Insaponifiable. 

Indice  d'iode. 

Essai  par  une  goutte  d'acide  sulfurique 
("Spot  Test"). 

Dans  quelques  cas,  on  n'a  pas  cru  necessaire 
de  faire  toutes  ces  determinaisons  sur  des  echan- 
tillons  que  les  indices  de  refraction  et  de  densitC 
montraient  comme  purs. 

Les  constantes  adoptees  pour  la  densite,  quand 
il  s'est  agi  de  juger  de  la  purete  des  Schantillons. 
ont  ete  essentiellement  celles  adoptees  par  la  So- 
ciete americaine  d'essai  des  matieres  premieres, 
c'est-a-dire: 

Huile  de  lin  crue  ou  brute  .    .    .  0.927=0.931  a  25CC 
Huile  de  lin  cuite  ou  bouillie  .   .  0.931=0.938  a  25°C 

Seulement  trois  des  echantillons  d'huile  de  lin 
crue  ou  brute  analyses  ont  accuse  des  densites  s'e- 
loignant  de  ces  limites.     Dans  deux  de  ces  cas,  les 


autres     donnees     analytiques    ont  indique  que  cet 
ecart  etait  du  a  un  melange  avec  de  l'huile  minerale. 

Dix-sept  echantillons  de  l'huile  cuite  ou  bouillie 
possedaient  des  densites  s'ecartant  des  limites  de 
l'huile  cuite  ou  bouillie.  Dans  deux  de  ces  cas  les 
densites  etaient  legerement  au-dessus  du  maximum, 
mais  dans  tous  les  autres  cas  la  densite  etait  infe- 
rieure  au  minimum  present.  Sabin  ("Technology 
of  Paint  and  Varnish")  declare  que  dans  des  cas 
extremes  la  densite  de  l'huile  cuite  ou  bouillie  peut 
atteindre  0.950. 

Les  densites  des  huiles  minerales  et  de  plu- 
sieurs  des  huiles  de  graines  etrangeres  employees 
dans  la  falsification  de  l'huile  de  lin,  sont  ordinaire- 
ment  inferieures  a  celles  de  l'huile  de  lin,  alors  que 
la  densite  de  l'huile  de  resine  est  plus  elevee.  Par 
une  simple  etude  des  tableaux,  on  verra  clairement 
que  l'indication  de  falsification  fournie  par  des  den- 
sites anormales,  est  generalement  confirmee  par 
d'autres  donnees  ana'ytiques. 

Indice  de  refraction. — En  employant  des  cons- 
tantes relatives  a  l'indice  de  refraction  et  recom- 
mandees  par  la  Societe  americaine  d'essai  des  ma- 
tieres premieres,  on  a  trouve  que  cinq  (5)  echantil- 
lons de  l'huile  ont  fourni  des  indices  de  refraction 
anormaux.  L'un  de  ces  echantillons,  c'est-a-dire 
le  No  86308,  a  ete  vendu  comme  huile  crue  ou  brute 
Les  (4)  autres,  c'est-a-dire  Nos  68652,  86921,  86- 
950  et  86969  etaient  des  huiles  cuites  ou  bouillies 
Les  autres  constantes  etablissent  le  fait  que  ces 
echantillons  etaient  falsifies.  Dans  la  plupart  des 
cas,  la  falsification  etait  due  a  un  melange  d'huile 
minerale. 

Indice  de  saponification. —  Cette  determinate 
a  ete  faite  sur  cent  cinq  (105)  echantillons.  Al'ex- 
elusion  de  huit  (8)  echantillons  qui  etaient  mar 
ques  comme  "compose  ou  succedane",  on  a  trouvt 
que  cinquante-quatre  (54)  echantillons  fournis- 
saient  un  indice  de  saponification  inferieur  a  189 
II  existe  apparemment  quelque  difference  d'opinioi 
quant  a  ce  qui  concerne  le  chiffre  minimum  rela 
tif  a  l'indice  de  saponification.  Wright  et  Mitchel 
citent  des  chiffres  s'abaissant  jusqu'a  183  ("Anima 
and  Vegetable  Fixed  Oils  and  Fats",  1903).  tJ 
faible  indice  de  saponification  indique  l'addition  soi 
de  produits  du  petrole,  soit  d'huile  de  resine  ou  en 
core  de  certaines  huiles  animates  etrangeres  ou  ve 
getales. 

Insaponifiable. — La  Societe  americaine  d'ess; 
des  matieres  premieres  recommande  un  maximum 
de  quinze  pour  cent  (15%)  pour  l'insaponifiab 
dans  les  huiles  de  lin.  D'autres  autorites  fixent  ce! 
te  donnee  un  peu  plus  haut.  Rowland  Williams  (" 
S.  C".  1,  1898  (p.  305)  concoit  que  l'on  peut  trouv 
jusqu'a  2.3%  dans  les  huiles  cuites  ou' bouillies.  | 
considere  que  toute  huile  qui  possede  un  insapoij 
fiable  superieur  a  2.5%  est  falsifiee.  Dix-huit  (lj 
echantillons  qui  ne  sont  pas  marques:  "compose  d 
succedane"  contiennent  un  insaponifiable  plus  el 
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;  que  ce  ciffre.  Comme  les  huiles  minerales  sont  a 
3U  pres  insaponifiables,  un  haut  pourcentage  de 
atiere  insaponifiable  indique  la  presence  de  ces 
uiles,  pourvu  que  le  produit  du  petrole  ajoute  ne 
jit  pas  entierement  volatil  a  100°  C. 

Indice  d'iode. — L'indice  d'iode,  dans  tous  les 
3$»antillons  ou  cette  determination  a  ete  effectuee, 
spassait  le  minimum  present  dans  les  constan tes- 
tes ci-dessus  mentionnees.  Diverses  conditions 
lies  que  le  blanchiment,  l'age  de  l'huile  et  l'addi- 
on  de  siccatifs,  jouissent  d'un  effet  considerable 
ir  cette  constante. 

Essai  par  une  goutte  d'acide  sulfurique.  —  Get 
5sai  a  ete  effectue  sur  tous  les  echantillons  afin  de 
^terminer  quelle  etait  sa  valeur — pour  des  fins 
nnmerciales — comme  moyen  de  distinguer  entre 
3S  echantillons  authentiques  et  des  echantillons 
dsifies.  La  reaction  caracteristique,  avec  une  gout- 
j  d'acide  sulfurique  concentre,  a  accuse  des  earac- 
hes assez  nettement  distinctifs  avec  l'huile  crue  ou 


brute,  mais,  dans  le  cas  d'une  huile  cuite  ou  bouillie, 
on  a  trouve  qu'il  etait  beaucoup  plus  difficile  de  dis- 
tinguer entre  des  echantillons  purs  et  d'autres  qui 
etaient  falsifies.  Aussi  a-t-on  conclu  que  cet  essai 
ne  possedait  qu'une  valeur  restreinte. 

CONCLUSIONS. 

Une  comparaison  des  constantes  des  echantil- 
lons— constantes  que  Ton  a  inserees  dans  les  deux 
tableaux  ci-joints — avec  les  constantes  types  citees 
plus  haut,  indique  que  plusieurs  echantillons  son: 
falsifies  avec  des  huiles  etrangeres,  et  principale- 
ment  avec  des  huiles  d'origine  minerale.  En  vue  des 
sommes  enormes  qui  se  depensent  au  Canada  pour 
l'achat  des  peintures  et  des  huiles,  il  semblerai  op- 
portun  qu'une  legislation  soit  promulguee  afin  de 
proteger  le  fabricant  et  le  commercant  honne  es 
contre  la  concurrence  injuste  de  rivaux  sans  scru- 
pules. 
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ETALAGE  DE  VITRINE   POUR    POELE   A   L'HUILE   FLORENCE 

Decoupez  la  banderolle  etoilee  a  meme  trois  doubles  de  papier  crepe  Dennison  No.  P25  et  posez-la  dans  le  haut  des 
cotes  et  a  I'arriere  de  la  vitrine.  Ajoutez  au  haut  et  au  bas  de  cette  banderolle  une  bordure  festonnee  bleue  (No.  B2). 
Placez  deux  bandes  festonnees  rouges  et  deux  bandes  festonnees  bleues  verticalement  du  plancher  au  bord  de  la  ban- 
derolle etoilee  et  a  des  intervalles  egaux,  tel  qu'indique  par  I'illustration.  Ensuite  placez  deux  bandes  festonnees  bleues 
(No.  B2)  du  haut  en  bas  de  la  vitrine  aux  coins  opposes  pres  de  la  glace.  Couvrez  le  plancher  avec  du  papier  crepe  de- 
core  Dennison   No.   B  &  W.  3. 

Les  bandes  festonnees  sont  tortillees  en  fixant  avec  des  broquettes  un  bout  et  en  tordant  I'autre,  pas  trop  serre,  entre 
le  pouce  et  I'index. 

Dimension   de    la   vitrine:    8'  x  6"   x  4'. 

MATERIEL    EMPLOYE 
3       doubles  de  papier  crepe  decore   No  P25. 
1i/2  douz.  de  bandes  festonnees  rouges   No  R1. 
Va  douz.  de  bandes  festonnees  blanches  No  W1. 
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LE  MARCHE  DE  L'HUILE  DE  LIN 


La  situation  actuelle  est  entierement  due  a  la  loi  de 

I'offre  et  de  la  demande  —  Le  ma  re  he  parait 

tres  ferme. 


Le  cours  de  l'huile  de  lin  est  tres  eleve  mais 
toute  la  situation  est  absolument  basee  sur  la  loi  de 
I'offre  et  de  la  demande,  nous  declare  un  de  nos 
correspondants.  II  est  tres  difficile  de  se  procurer 
les  graines  et  -le  marche  va  rester  ferme  jusqu'a  la 
nouvelle  recolte,  encore  y  aura-t-il  peu  de  change- 
ment  a  cette  epoque.  Les  acheteurs  ne  se  trompe- 
ront  nuDement,  declare-t-il,  en  plagant  leurs  ordres 
pour  la  moitie  de  leurs  besoins  aux  prix  actuels  et  en 
courant  leur  chance  pour  l'autre  moitie. 

La  hausse  de  l'huile  de  lin  a  peut-etre  ete  la 
plus  extraordinaire  si  Ton  excepte  cependant  celle 
de  la  terebenthine.  Malgre  les  cours  eleves,  la  de- 
mande a  ete  continue  non  seulement  pour  la  con- 
sommation  interieure,  mais  aussi  pour  l'exportation 
et  beaucoup  de  maisons  ont  du  abandonner  l'expor- 
tation  parce  qu'elles  avaient  sufflsamment  a  faire 
pour  satisfaire  aux  exigences  du  pays. 

Les  rapports  indiquent  que  les  consommateurs 
americains  d'huile  de  lin  sont  bien  plus  mal  places 
que  les  Canadiens,  parce  que  les  producteurs  n'ont 
pas  pu  compter  sur  \es  approvisionnements  de  grai- 
nes de  l'etranger.  On  peut  se  rendre  compte  de 
l'importance  des  aprovisionnements  de  graines  de 
lin  etrangeres  qui  entrent  aux  Etats-Unis  par  les 
chiffres  d'importations  ci-dessous: 

Les  importations  de  graines  du  Canada  ont  ete 
les  suivantes: 


Le  Canada  n'achete  que  tres  peu  de  graines  d 
lin  en  Argentine,,  et  ne  depend  nullement  de  ce  cen 
tre  de  production. 

La  recolte  de  graines  de  lin  pour  1918  d'apre 
les  dernieres  estimations  ne  depassera  pas  10,000, 
000  de  boisseaux.  Les  premiers  chiffres  avaient  in 
dique  13,000,000  de  boisseaux,  mais  la  duree  d 
temps  chaud  et  sec  a  grandement  reduit  cette  pre 
vision.  Les  besoins  normaux  des  producteurs  ame 
ricains  sont  d'environ  15,000,000  de  boisseaux  f 
comme  ils  commencent  a  acheter  partout  ou  i 
peuvent  s'approvisionner,  les  prix  ont  commenc 
leur  ascension  et  ont  atteint  de  nouveaux  record 
depuis  quelques  semaines. 

Les  conditions  actuelles  du  marche  sont  tellt 
qu'il  se  laisse  impressionner  par  n'importe  quel: 
rumeur  et  qu'il  varie  rapidement,  generalement  dai 
le  sens  de  la  hausse  a  mesure  que  les  rapports  arr 
vent  indiquant  une  disette. 

II  n'y  a  pas  longtemps  on  a  pu  remarquer  1« 
effets  de  cette  hausse  des  cours  dans  l'augment; 
tion  generale  des  prix  des  peintures. 

En  ce  qui  concerne  la  recolte  canadienne  c 
cette  annee,  il  y  a  peu  de  doute  qu'elle  sera  de  p( 
d'importance.  Les  meilleures  estimations  semble 
donner  environ  6,500,000  boisseaux. 

En  presence  de  la  rarete  de  cet  article  am 
bien  aux  Etats-Unis  qu'en  Canada  et  avec  la  d 
mande  pressante  des  contrees  d'outre-mer,  les  gei> 
bien  informes  predisent  que  le  marche  va  res' 
ferme  pendant  quelque  temps  encore. 

La  quantite  totale  de  graines  de  lin  necessai 
pour  les  besoins  du  pays  varie  de  2,500,000  a  3,00i 
000  de  boisseaux  par  an. 


1914 8,647,168  boisseaux 

1915  . 6,629,860 

1916 3,094,735 

1917 7,014,523 

1918 5,591,391 

Les  importations  de  graines  de  la  Republique 
Argentine  ont  ete: 

1915 3,927,542  boisseaux 

1916 1,468,039 

1917 5,209,441 

1918 7,432,421 


Les  acheteurs  des  Etats-Unis  avaient  place  des 
ordres  importants  en  Argentine  pour  faire  face  a 
leurs  besoins  de  cette  annee,  mais  lorsque  les  ache- 
teurs europeens  sont  venus  sur  le  marche,  ils  ont 
offert  des  prix  tenement  fabuleux  que  les  exporta- 
teurs  de  l'Amerique  du  Sud  ont  trouve  p';us  profita- 
ble d'annuler  leurs  contrats  en  payant  les  dedits 
prevus  et  de  vendre  leurs  marchandises  outre-mer. 
lis  ont  tous  agi  de  meme,  en  sorte  que  le  stock  est 
tres  reduit  dans  la  plupart  des  centres  americains. 
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Le  prix  des  pinceaux  va,  dit-on,  augmenter 
ensiblement  cet  automne,  il  va  rester  stationnaire 
moins  qu'il  n'augmente  encore  avant  le  prin- 
smps  prochain.  Tel  est  du  moins  l'avis  d'un  de  nos 
abricants  les  plus  renommes.  II  ajoute  d'ailleurs: 
Aucun  marchand  qui  a  besoin  de  pinceaux  ne 
ourt  de  risque  de  voir  une  baisse  de  prix  avant 
u'il  ait  vendu  les  marchandises  qu'il  peut  comman- 
er  aujourd'hui.  Nous  ne  prevoyons  de  baisse  pour 
ucun  genre  de  pinceau.  La  demande  est  tres  gran- 
e  et  bien  que  la  vente  se  ralentisse  comme  a  l'or- 
inaire  a  cette  epoque  de  l'annee,  nous  avons  des 
[rdres  speciaux  qui  occupent  nos  usines  tout  le 
emps  avec  notre  personnel  au  complet. 

Les  soies  sont  plus  cheres. 

La  raison  de  la  hausse  de  cet  automne  provient 
lu  fait  que  pendant  l'hiver  de  1919  les  soies  out 
lugmente  de  pres  de  50%.  Les  differentes  fabri- 
lues  de  pinceaux  du  Canada  avaient  toutes  achete 
leurs  soies  pour  leur  saison  d'hiver  et  bien  qu'elles 
uent  du  en  acheter  quelques  caisses  au  prix  fort,  la 
najorite  des  produits  vendus  ont  ete  manufactures 
ivec  des  soies  achet^es  aux  anciens  prix.  C'est 
)ourquoi  il  n'y  a  eu  qu'une  augmentation  de  15%. 
Vous  avions  tous  suppose  que  le  prix  eleve  de  cet 
liver  ne  se  maintiendrait  pas,  mais  au  lieu  de  bais- 
ser il  reste  ferme  et  semble  vouloir  se  maintenir 
iinsi.  Comme  presque  toutes  les  soies  achetees  aux 
inciens  prix  sont  maintenant  ecoulees,  les  mar- 
chandises vont  devoir  atteindre  partout  leur  niveau 
reel. 

Les  soies  viennent  de  Chine. 

Comme  on  le  sait,  presque  toutes  les  soies  vien- 
nent actuellement  dc  Chine.  Cette  marchandise  est 
payee  aux  Chinois  en  argent  et  le  haut  cours  de  ce 
metal  tend  a  maintenir  les  soies  a  un  prix  eleve. 
En  ce  qui  concerne  la  livraison,  nous  n'avons  pas 
trop  de  difficulte  a  nous  approvisionner  en  Chine. 
ill  y  a  bien  quelques  petits  retards  dans  les  arriva- 
ges,  mais  ils  ne  sont  pas  assez  considerables  pour 
causer  aucun  ennui. 

Les  fibres. 

Les  qualites  ordinaires  de  pinceaux  sont  faites 
pnncipalement  en  fibres  mexicaines.  Cet  article  a 
subi  une  augmentation  de  300%  sur  les  prix  d'il  y 
a  trois  ans.  Nous  esperions  voir  baisser  ce  prix, 
niais  au  lieu  de  cela  la  demande  europeenne  semble 
devoir  les  faire  augmenter  plutot  que  baisser.  Cette 
demande  europeenne  qui  ne  fait  que  commencer, 
aura,  croit-on,  une  repercussion  serieuse  sur  le  prix 
des  soies. 


Le  bois  dur  a  augmente. 
Le  prix  du  bois  dur  a  augmente  de  150%  dans 
ces  quatre  dernieres  annees.  II  devient  rare  et  Ton 
s'attend  a  ce  qu'il  reste  cher  pendant  encore  au 
moins  deux  ou  trois  ans.  II  n'y  a  pas  eu  de  diffi- 
culte en  ce  qui  concerne  la  main-d'oeuvre  et  on  ne 
prevoit  pas  qu'il  puisse  y  en  avoir. 

Systeme  d'achat. 

En  ce  qui  concerne  le  systeme  d'achat  a  adop- 
ter par  le  detaillant,  nous  savons  qu'il  ne  perdra  pas 
d'argent  sur  les  pinceaux  qu'il  achetera  aux  prix  ac- 
tuels.  Nous  croyons  que  dans  les  villes  ou  la  cons- 
truction marche  (et  il  y  a  quantite  de  travaux  en 
cours,  malgie  les  prix  eleves  des  materiaux),  la  de- 
mande pour  les  pinceaux  sera  plus  grande  qu'elle 
n'a  jamais  ete  depuis  cinq  ans.  Nous  croyons  que 
les  detaillants  devraient  tenir  un  stock  un  peu  mieux 
assorti  que  pendant  les  quatre  dernieres  annees. 
Nous  escomptons  egalement  une  tres  bonne  vente 
pour  le  printemps  prochain.  car  il  est  hors  de  doute 
qu'il  y  a  une  grande  penurie  de  maisons  dans  pres- 
que toutes  les  cites  canadiennes. 

Encore  la  question  des  prix. 

I'n  autre  correspondant  nous  declare:  La  ques- 
tion la  plus  important e  qui  concerne  actuellement 
le  commerce  des  pinceaux  est  celle  des  prix. 

Le  marche  des  soies  est  tres  ferme  aujourd'hui 
et  les  prix  ont  consid^rablement  augmente"  depuis 
quelques  mois.  II  nous  semble  que  les  prix  de  tous 
les  genres  de  pinceaux  de  soie  vont  encore  aug- 
menter sensiblement  d'ici  pen.  II  en  sera  de  meme 
pour  les  autres  pinceaux,  car  les  autres  matieres 
premieres  employees  dans  cette  industrie,  telles  que 
le  bois,  etc.,  sont  beaucoup  plus  cheres  qu'il  y  a 
quelque  temps.  De  fait  notre  contrat  de  bois  actuel 
a  ete  passe  a  un  prix  beaucoup  plus  eleve  que  lors 
de  notre  dernier  achat. 

Bien  que  nous  n'ayons  pas  eu  de  difficulte  avec 
notre  personnel,  les  salaires  semblent  aller  toujours 
en  augmentant  ce  qui  affectera  forcement  les  prix 
de  nos  produits. 

Nous  croyons,  ajoute-t-il,  que  le  temps  est  op- 
portun  pour  le  detaillant  de  faire  ses  commandes 
pour  toutes  sortes  de  brosses,  principalement  pour 
les  pinceaux,  pour  les  raisons  deja  enoncees  et  aus- 
si  parce  qu'il  est  tres  possible  que  les  soies  aug- 
mentent  encore  avant  longtemps. 

Les  soies  sont  aussi  tres  rares  et  comme  tous 
les  pays  viennent  maintenant  s'approvisionner  sur 
le  marche,  nous  ne  voyons  pas  comment  il  pourrait 
y  avoir  une  reduction,  il  y  a  au  contraire  toute  pro- 
bability que  la  hausse  va  continuer. 
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Les  Papiers-Peints 


LES  COULEURS  DOUCES  VONT  AVOIR  LA 
PREFERENCE 


Les    prix    sont    augmentes    de    5%  — 
adopter      les'     bordures    etroites 
"tapisserie"  en  faveur. 


Tendance    a 
-  Les  genres 


Les  commercaiUs  d'un  bout  a  l'autre  du  Ca- 
nada n'auront  pas  de  peine  a  choisir  leur  stock  de 
papiers-peints  pour  1920.  La  collection  comple- 
te de  modeles  que  leur  presente  le  fabricant  leur 
permettra  de  se  procurer  tout  ce  qu'ils  ont  besoin 
pour  leur  clientele.  Que  le  papier  soit  destine  a 
la  metropole,  a  une  grande  ou  a  une  petite  ville  ou 
meme  a  la  campagne,  on  trouvera  des  modeles 
pour  tous  les  gouts  et  dans  une  grande  variete  de 
prix. 

Les  Modeles  moyens 

Les  fabricants  ont  prepare  un  assortiment 
splendide  de  ce  que  Ton  pourrait  appeler  les  qua- 
lites  bon  marche  et  de  prix  moyen  qui  repondent 
aux  besoins  populaires.  Les  dessins  lignes  sont 
tres  en  vogue  et  se  vendront  bien  en  1920.  Les 
effets  "all-over"  sont  tres  jobs  et  se  font  en  des- 
sins roses. 

On  trouve  suriout  des  fleurs  et  des  roses  roses, 
qui  sont  d'un  tres  joli  effet  sur  un  plafond  blanc 
ou  gris.  C'est  l'idee  dominante  que  Ton  rencon- 
tre dans  les  papiers  bon  marche  et  les  marchands 
qui  ont  un  grand  debit  de  cet  article  seront  beu- 
reux  d'apprendre  qu'ils  auront  a  leur  disposition 
une  grande  variete  de  modeles  de  ce  genre. 

On  offre  un  dessin  de  briques  peu  couteux  qui 
aura  des  admirateurs  en  raison  des  effets  differents 
que  Ton  peut  en  obfenir.  Ce  modele  plaira  pour 
les  cuisines  ou  Ton  emploie  de  plus  en  plus  le  pa- 
pier verni  qui  a  l'avantage  de  pouvoir  se  laver. 

Les  papiers  a  rayures  pales,  bleues  ou  roses 
sur  fond  blanc,  avec  bordure  decoupee,  sont  d'un 
tres  joli  effet  et  auront  certainement  un  grand  suc- 
ces. 

Pour  les  passages  et  les  "living-rooms"  il  y  a 
une  tendance  dans  les  prix  moyens,  aux  dessins 
legers  ou  meme  unis.  Les  dessins.  voyants  tendent 
de  plus  en  plus  a  disparaitre. 

Si  Ton  veut  avoir  un  choix  encore  plus  grand, 
on  trouve  toute  une  serie  de  dessins  avec  une  le- 
gere  teinte  d'or,  qui  accompagnes  d'une  bordure 
decoupee  assortie  donneront  un  effet  tres  appre- 
cie. 


Le  genre  "Tapisserie"  tres  en  faveur 


Ceux  qui  recherchent  quelque  chose  de  mieux 
et  de  plus  distingue  trouveron;,  le  genre  tapisserie 
qui  devient  plus  en  vogue  que  jamais.  Les  fabri- 
cants offrent  surtout  des  modeles  pour  passages  et 
salles-a-manger  dans  ce  genre  qui  se  fai^  dans  une 
tres  grande  variete. 

Viennent  ensuite  les  tissus  d'herbe  japonais  qui 
seront  apprecies  d'un  grand  nombre  de  clients  de 
toutes  les  parties  du  pays  .  lis  seront  avec  ou  sans 
motif  et  les  bordures  decoupees  s'harmonisent  bien 
avec  ces  modeles.  Un  fabricant  declarait  cepen- 
dant  que  les  tapisseries  ejaient  decidement  en  vo- 
gue et  que,  en  quelques  occasions,  les  tissus  d'her- 
be allaient  ceder  le  pas. 

Pour  les  chambres  a  coucher,  ce  sont  les  cre- 
mes  et  les  gris  pales  qui  attirent  l'attention,  car  ils 
procurent  cette  atmosphere  douce  tant  desiree, 
surtout  dans  nos  hivers  rigoureux.  C'est  un  des 
genres  qui  s'imposent  d'eux-memes  au  marchand 
lorsqu'il  est  consulte  sur  le  choix  des  dessins. 

D'autres  modeles  de  tapisseries  ont  de  grands 
effets  de  feuilles,  une  variete  de  jolis  oiseaux  qui 
sont  toujours  de  premier  choix. 

Tissus  ombres  —  Vieux  dessins  coloniaux 

II  y  a  des  modeles  de  tissus  ombres  pour  ceux 
qui  les  aiment  et  ils  trouveront  leur  place  dans  le 
stock  de  beaucoup  de  detaillants.  Parmi  ceux-ci 
on  trouvera  des  dessins  "all-over"  et  d'autres  avec 
ou  sans  oiseaux.  L'emploi  de  rayures  blanches 
donne  un  effet  splendide,  des  bordures  decoupees 
blanches  accompagnent  egalement  ces  differents 
modeles. 

A  voir  les  vieux  dessins  coloniaux  on  constate 
que  le  fabricant  a  prevu  tous  les  gouts  et  a  pre- 
pare une  autre  belle  collection.  On  y  trouve  des 
combinaisons  dedicates  ou  fortes  ainsi  qu'une  va- 
riete de  modeles  "all-over" 

Un  genre  qui  plaira  beaucoup  est  sans  contre- 
dit  celui  qui  peut  etre  designe  sous  le  nom  de  "effet 
gloire".  II  donne  un  aspect  d'uniformite  a  la  cham- 
bre  ou  il  est  pose,  et  il  a  l'avantage  d'offrir  un  pa- 
pier vraiment  superieur  a  un  prix  modere.  Ce 
genre  sera  tres  apprecie  pour  les  passages  et  les 
"living-rooms".  Les  qualites  a  prix  moyen  se  font 
en  brun  et  tan.  Ces  papiers  sont  manufactures 
de  telle  facon  qu'ils  produisent  un  bon  effet  dans 
tous  les  sens  qu'on  les  regarde,  peu  importe  la 
place  ou  Ton  est  assis  dans  la  piece. 
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Plafonds  et  bordures 

Les  papiers  pour  plafonds  que  Ton  empioie 
lans  certaines  parties  du  Canada  donnent  une  at- 
nosphere  chaude  a  la  chambre  a  coucher  qui  n'a 
)as  un  beau  platre  blanc  uni.  On  trouve  dans  ce 
;enre  une  serie  de  modeles  delicats  avec  grands  ou 
petits  dessins.  Les  grands  dessins  sembflent  ce- 
)endant  etre  preferables  en  bien  des  cas.  Les  pa- 
tters d'avoine  sont  aussi  en  faveur  pour  les  pla- 
onds. 

Pour  les  salles  de  bains  e}  les  cuisines  les  pa- 
oiers  vernis  sont  toujours  en  vogue  et  leur  utilite 
jera  toujours  reconnue.  On  trouve  des  modeles 
oleus  et  verts  pour  les  salles  de  bains  et  des  tons 
>runs  pour  les  cuisines,  tous  avec  bordures  etroites. 

La  plupart  du  temps  la  bordure  aura  9  pouces 
le  large.  Ceci  pour  deux  raisons.  D'abord  le 
cout  eleve  de  la  construction  a  entraine  les  pla- 
fonds bas.  II  faut  done  une  bordure  etroite,  car 
une  bordure  large  ne  fera  jamais  dans  une  cbambre 
^u  le  plafond  est  plus  bas  qu'a  l'ordinaire.  Ce 
sont  done  les  bordures  de  9  pouces  qui  se  vendronl 
e  mieux  en  1920. 

La  seconde  raison  reside  dans  l'habitude  qu'on 
a  prise  de  placer  la  moulure  a  cadres  au-dessus  de 
la  bordure.  On  ne  pourra  jamais  employer  une 
bordure  large  dans  ces  conditions. 

Comme  on  a  pu  le  remarquer  les  bordures  de- 
coupes  sont  toujours  du  meilleur  effet.  Quelque- 
t'ois,  la  bordure  reguliere  non  decoupee  est  meil- 
leure  et  se  marie  mieux  avec  le  papier  pour  lequel 
elle  est  destinee. 

Legere  augmentation  de  prix 

ies  marchands  seront  certainement  tres  heu- 
reux  d'apprendre  que  les  prix  ne  subiront  pas  en 
moyenne  plus  de  5%  d'augmentation  sur  ceux  de 
1919.  Etant  donne  que  la  plupart  des  articles  de 
premiere  necessite  ont  continue  a  augmenter  d'une 
facon  notoire  on  peut  considerer  qu'il  n'y  aura  pas 
d'empechement  a  l'activite  de  la  vente  pour  l'au- 
tomne  et  le  printemps  prochains.  En  fait  le  mar- 
chand  avise  va  trouver  plus  d'occasions  que  jamais 
de  renouveler  son  stock  plusieurs  fois.  II  n'est  ja- 
mais trop  tot  pour  se  mettre  en  campagne. 

L'augmentation  de  5%  provient  plutot  de  la 
hausse  du  prix  du  papier  que  de  l'augmentation  de 
la  main-d'oeuvre.  Toutes  les  qualites  de  papier  ont 
etc  tres  fermes  de  prix  et  quelques  hausses  se  sont 
manifestoes  de  temps  en  temps  .  La  saison  pro- 
chaine  devra  certainement  etre  tres  active  pour  la 
vente  des  papiers  a  tapisser. 


Un  marchand  qui  entrevoit  un 

avenir  prospere  pour  le 

papier-peint 


Un  de  nos  correspohdants  nous  declare  qu'il  est 
parvenu  a  etablir  un  bon  commerce  de  papiers- 
pein  s  au  point  que  cet  article  est  devenu  un  des 
rayons  les  plus  importants  de  son  magasin  a  cer- 
taines  epoques  de  l'annee.  II  est  bien  entendu  que 
pendant  la  morte-saison  il  limite  son  stock  afin  d'evi- 
ter  de  mobiliser  une  partie  de  son  capital  qu'il  peut 
employer  plus  utilement  a  l'achat  d'articles  d'une 
vente  plus  courante. 

Bien  que  ce  magasin  ne  soit  ouvert  que  depuis 
environ  quatre  ans,  ses  affaires  se  developpent 
d'une  facon  tres  satisfaisame.  En  ce  qui  concerns 
le  papier-peint  les  ventes  de  la  saison  actuel'te  ont 
atteint  le  double  de  celles  de  Pan  dernier.  C'esl  la 
meilleure  preuve  que  cet  article  prend.  Les  piix 
de  vente  ont  peut-§tre  ete  un  peu  plus  eleves.  mais 
le  debit  a  ete  le  double  de  ce^ui  de  1918. 

Importance  du  Stock. 

Nous  avons  en  stock  environ  150  modeles  dif- 
lY-rents.  nous  dit  notre  correspomlant,  comprenant 
de  100  a  105  dessins  de  marchandises  regulieres  et  le 
restant  en  papiers  d'avoine  et  vernis.  Cet  assort- 
ment est  largement  suffisant  pour  notre  vente. 

11  est  ;'i  remarquer  que  les  papiers  qui  se  ven- 
deiit  le  mieux  sont  ceux  dont  le  prix  varie  de  15  a 
25  cents  le  rouleau.  A  ce  prix  le  tapissage  d'une 
chambre  de  grandeur  moyenne  ne  doit  pas  depas- 
ser  $3  a  $4.00  et  d'une  facon  generale  le  client  est 
dispose  a  faire  cette  depense.  Meme  s'il  y  a  p*|u- 
sieurs  pieces  a  tapisser,la  depense  n'est  pas  exces- 
sive et  lorsque  le  pa-pier  est  en  place,  l'acheteur  en 
est  satisfait. 

I'll  fait  a  faire  ressortir  pour  le  quincaillier  qui 
tient  a  engager  le  moins  de  capital  possible,  c't^si 
qu'il  n'est  pas  necessaire  d'avoir  cerains  modeles 
en  stock.  Surtout  si  Ton  a  un  fournisseur  a  sa  por- 
t('e.  on  peu  tres  bien  se  contenter  de  vendre  les  mo- 
deles dun  prix  eleve  sur  simple  echantillon.  En 
regie  generale  le  client  se  decide  plusieurs  jours  a 
l'avance  et  cela  suffit  pour  permettre  de  se  faire  li- 
vrer  le  papier  necessaire. 

La  vente  des  bordures  procure  du  benefice 

Quelques-uns  pretendent  qu'il  y  a  des  pertes 
inevitables  par  suite  de  la  mise  en  s;ock  des  papiers. 
II  faut  done  realiser  un  benefice  raisonnable  sur  cet 
article,  et  pour  cela  il  s'agit  de  vendre  de  la  bordure 
chaque  fois  que  c'est  possible.  La  bordure  n'est  pas 
toujours  demandee  et  ne  peut  pas  toujours  etre 
vendue.  Mais  c'est  au  vendeur  qu'incombe  le  soin 
de  chercher  a  vendre  une  bordure  assortie  a  chaque 
sorte  de  papier.      Le  benefice  retire  de  cette  vente 
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servira  a  compenser  d'abord  la  perte  inevitable 
dans  les  stocks  et  ensuite  la  valeur  du  temps  depen- 
se  a  soumettre  les  echantn'ons.  Si  Ton  a  dix  ca- 
hiers  d'echantillons  il  y  aura  toujours  des  clients  qui 
voudront  voir  le  onzieme,  nous  dit  notre  correspon- 
dant. 

C'est  le  .travail  d'un  bon  vendeur  de  persuader 
a  chaque  client  d'acheter  une  bordure  qui  rend  la 
chambre  plus  attrayante.  Une  fois  que  7|e  papier  est 
choisi,  le  temps  pour  choisir  la  bordure  est  genera- 
lement  negligeable,  et  c'est  ainsi  que  la  bordure 
donne  le  benefice. 

II  faut  s'occuper  du  papier-peint  des  le  debut 
de  I'annee 

La  plupart  des  ventes  de  papier-peint  se  font 
en  avril,  mai  et  juin,  quelquefois  meme  jusqu'en 
juillet.  II  y  a  aussi  quelques  demandes  a  1'automne, 
mais  en  moins  grande  quantite.  Ce  sont  des  gens 
qui  n'ont  pas  fait  leur  menage  au  printemps  et  qui  le 
font  a  l'automne.  . 

II  est  done  necessaire  de  pousser  activement 
la  vente  des  les  premiers  mois  du  printemps.  C'est-a- 
dire  que  le  stock  devra  etre  entre  de  bonne  heure  et 
que  la  publicite  devra  etre  faite  bien  a  l'avance.  II 
faut  commencer  a  etaler  les  echantillons  en  mars, 
ou  meme  des  le  mois  de  fevrier.  En  les  etalant  de 
bonne  heure  on  eveille  l'idee  du  client  ce  qui  est  tres 
important,  car  il  y  pensera  lorsqu'il  sera  decide  a 
acheter. 

Si  vous  ne  tenez  pas  les  papiers-peints,  il  y  a 
beaucoup  de  clients  qui  iront  ailleurs  ou  ils  achete- 
ront  en  meme  temps  d'autres  articles.  Pour  cette 
raison  il  est  bon  de  vendre  le  papier  a  tapisserie. 

La  morale  de  ceci  c'est  qu'il  est  de  !£.  plus  hau- 
te importance  aujourd'hui  de  pouvoir  offrir  au  client 
dans  le  meme  magasin  tout  ce  dont  il  peut  avoir  be- 
soin. 

Pertes  peu  importantes 

Le  papier  est  achete  de  bonne  heure.  II  est 
etale  dans  le  magasin  et  dans  les  vitrines.  II  est  bon 
d'en  laisser  quelques  echantillons  en  etalage  meme 
apres  que  le  plus  fort  de  (a  saison  est  passe,  ceci 
dans  le  seul  but  d'indiquer  au  client  que  Ton  tient 
cet  article. 

Notre  correspondant  nous  dit  qu'il  porte  beau- 
coup  d 'attention  a  ses  vitrines  qu'il  considere  com- 
me  le  meilleur  moyen  de  publicite  et  c'est  d'ailleurs 
le  seul  qu'il  emploie  en  ayant  soin  d'y  joindre  un 
service  courtois  envers  sa  clientele.  II  considere  en 
effet  que  dans  un  quartier  neuf  comme  celui  ou  il 
est  installe  le  commerce  est  plus  regulier  que  dans 
les  magasins  du  centre  de  la  ville  ou  la  clientele  est 
plutot  passagere. 

On  evite  les  pertes  en  ne  conservant  que  les 
modeles  qui  se  vendent.  La  plupart  des  vieux  lots 
sont  soldes  aux  peintres  avec  tres  peu  de  perte.  En 
fait  les  pertes  sont  infimes. 


8,400  livres  de  blanc 

II  y  a  beaucoup  de  benefices  a  retirer  de  la  ven 
te  des  papiers-peints.  En  ce  qui  concerne  les  vente: 
de  peintures  elles  sont  en  rapport  direct  et  notn 
correspondant  nous  informe  que  dans  certainei 
lignes  ses  ventes  ont  ete  plus  fortes  que  jamais. 

II  a  vendu,  dit-il,  25  barils  de  blanc  pesant  ei 
moyenne  336  lbs  chacun.  II  faut  done  que  cet  arti 
cle  se  soit  vendu  en  grande  quantite  dans  ce  dis 
trict  car  il  y  a  six  ou  sept  magasins  dans  le  voisi 
nage. 

La  peinture  s'est  mieux  vendue  cette  annei 
que  par  le  passe.  Beaucoup  avaient  pense  que  le 
prix  seraient  plus  bas  cette  annee  et  avaient  retar 
de  leurs  travaux  de  peinture.  Mais  ils  se  sont  aper 
cus  qu'il  n'y  aurait  pas  de  baisse  et  ils  ont  du  se  re 
signer  a  faire  leur  peinture  cette  annee.  Les  meil 
}9urs  enduits  pour  les  murs  se  vendent  egalemen 
bien  tout  le  temps.  Ils  sont  d'un  ton  phis  fonce  qui 
le  Kalsomine  et  sont  bien  adherents. 

II  y  a  aussi  la  colle  de  pate,  les  pinceaux,  etc. . 
La  vente  du  papier-peint  a  aide  a  augmenter  le 
ventes  d'autres  articles. 

V 

Un  avenir  prospere 

Notre  correspondant  prevoit  le  temps  ou  le 
ventes  de  papier-peint  seront  encore  plus  importar 
tes.    Elles  augmenteront  d'annee  en  annee. 

Lorsqu'une  nouvelje  maison  est  construite,  If 
murs  blancs  font  tres  bien  pendant  deux  ou  tro 
ans.  Passe  ce  temps  il  faut  y  poser  du  papier  i 
l'usage  s'en  generalise.  Ce  qui  signifie  que  Ton  ver 
de  plus  en  plus  de  papier-peint. 
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Li  quincailliers  peuvent  rendre  un  reel  service  en 
aidant  les  acheteurs  a  choisir  la  meilleur  pin- 
ceau  pour  leur  travail  et  aussi  en  leur  indiquant 
la  fagon  de  nettoyer  et  de  conserver  leurs  Dros- 
ses apres  s'en  etre  servis. 


Rendre  le  plus  de  service  possible  au  client  est 
lt-etre  le  point  le  plus  important  du  commerce 
detail  aujourd'hui.  Trouver  moyen  de  rendre  au 
snt  plus  de  services  que  ses  concurrents  est  !|e 
is  grand  desir  du  detaillant.  II  est  done  interes- 
at  pour  les  quincailliers  en  general  de  leur  indi- 
er  un  ou  deux  moyens  de  rendre  service  a  leurs 
ents.  Ce  service  pourra  peut-etre  passer  inapercu 
r  le  moment,  mais  il  impressionnera  le  client  et 
lfluencera  peut-etre  inconsciemment  a  donner  sa 
§ference  pour  ses  achats  futurs  au  marchand  qui 
lui  aura  rendu. 

Dans  bien  des  cas,  il  s'agit  simplement  de  lui 
nner  des  informations.  Prenons  par  exemple  la 
estion  des  pinceaux.  En  general  qu'est-ce  qu'un 
imme  ordinaire  commit  de  la  difference  qui  existe 
tre  les  differents  genres  de  pinceaux  et  des  tra- 
ux  pour  lesquels  chaque  genre  doit  etre  employe? 
est  la  que  le  quincaillier  ou  son  coinmis  peut  etre 
i  quelque  utilite,  mais  il  n'en  saisit  pas  toujours 
iccasion.  Dans  bien  des  cas  sa  propre  connaissan- 
■  est  limitee  et  il  n'a  pas  une  connaissance  parfai- 
des  articles  qu'il  vend  comme  devrait  en  avoir 
ut  bon  vendeur.  Pour  ceux-ci  les  informations 
le  nous  donnons  ici  pourront  etre  de  quelque 
ilite. 

Tremper  d'abord  le  pinceau  dans  la  peinture 

Un  point  des  plus  importants  et  que  beaucoup  de 
eintres  n'ont  pas  appris,  e'est  de  ne  jamais  mettre 
n  pinceau  dans  l'eau.  Lorsqu'un  pinceau  a  servi  on 
eut  le  mettre  dans  l'eau,  mais  les  pinceaux  neufs 
e  doivent  jamais  etre  mouil'(es,  pour  la  simple  rai- 
on  que  les  soies  absorbent  l'eau  et  lorsque  Ton  met 
nsuite  le  pinceau  dans  la  peinture,  l'huile  ne  peut 
lus  y  penetrer.  L'eau  fait  gonfler  les  soies  et  on 
btient  ainsi  un  mauvais  travail.  Une  fois  que  les 
ores  des  soies  ont  ete  remplis  d'huiles  provenant 
e  la  peinture,  il  n'y  a  p^jus  de  danger  et  Ton  peut 
remper  le  pinceau  dans  l'eau  taut  que  Ton  veut. 

Les  pinceaux  plats  de  differentes  largeurs,  va- 
iant  suivant  le  travail  a  effectuer  jusqu'a  5  a  6 
•ouces  de  large,  sont  le  plus  generalement  em- 
>loyes,  parce  qu'elles  permettent  de  couvrir  une  plus 
?ande  surface  d'un  seut  coup  de  pinceau.  Pour 
)eindre  les  chassis  et  d'autres  petites  sur- 
faces, les .  petites  brosses  ovales  terminees 
in  biseau  sont  plus  designees.  Les  bros- 
ses a  vernis  sont  aussi  en  forme  de  biseau  legere- 


ment  effilees  au  lieu  d'etre  carrees  a  leur  extremite, 
ce  qui  permet  au  vernis  de  s'ecouler  d'une  facon 
plus  uniforme.  Pour  le  blanchissage  un  tres  large 
pinceau  est  preferable,  car  ce  produit  s'applique  le- 
gerement  sur  les  murs  sans  que  Ton  soit  oblige 
d'appuyer. 

Le  lavage  et  le  nettoyage  des  pinceaux  est  un 
autre  sujet  qu'ignore  d'habitude  totalement  celui 
qui  emploie  la  peinture  et  e'est  un  point  sur  lequel 
le  quincaillier  qui  est  bien  au  courant  peut  donner 
des  renseignements  tres  utiles. 

Les  pinceaux  qui  servent  pour  la  peinture  a 
l'huile  doivent  etre  bien  nettoyes  apres  usage,  bien 
que  pour  passer  la  nuit  il  soit  generalement  suffi- 
sant  de  les  envelopper  dans  plusieurs  epaisseurs  de 
papier.  II  n'y  a  qu'un  peintre  sans  coin  qui  laisse 
son  pinceau  tremper  dans  la  peinture  pendant  la 
Miii  .  Non  settlement  le  pinceau  devient  collant. 
mais  encore  les  soies  se  courbent  et  le  pinceau  ne 
donne  pas  de  bons  resultats  avant  d'avoir  travaille 
pendant  quelque  temps  ^e  lendemain  matin.  Les 
pinceaux  doivent  etre  nettoyes  avec  de  la  tereben- 
thine  ou  du  petrole  apres  avoir  ete  employes  dans  la 
peinture  a  l'huile.  La  terebenthine  est  preferable, 
mais  le  pet  role  est  presqu'aussi  bon,  excepte  lorsque 
le  pinceau  a  ete  employe  avec  une  couleur  conte- 
nant  de  la  terebenthine. 

Pour  amollir  les  pinceaux. 

La  difficutte  que  rencontre  peut-etre  le  plus 
frequemnient  un  peintre  amateur  e'est  d'avoir  un 
pinceau  devenu  raide  et  dur  par  la  peinture  qui  s'y 
est  dessechee.  Le  moyen  le  plus  simple  pour  deba- 
rasser  un  pinceau  de  la  peinture  qui  s'y  est  agglo- 
meree  est  de  le  placer  dans  du  vinaigre  presque 
bouillant.  En  le  remnant  d'avant  en  arriere  pendant 
quelques  instants,  les  soies  deviendront  douces  et 
le  pinceau  pourra  etre  ensuite  'p.ve  dans  la  benzine. 
Si  la  peinture  est  tres  dure,  un  moyen  de  l'amollir  et 
de  decoller  les  soies  consiste  a  tremper  le  pinceau 
pendant  -4  heures  dans  l'huile  de  lin  brute.  Placez 
ensuite  le  pinceau  dans  un  pot  de  benzine  et  au  bout 
d'un  certain  temps  travai'lez  les  soies  jusqu'a  ce 
qu'elles  se  separent  pour  que  la  peinture  s'en  aille 
plus  facilement  lorsqu'elle  s'amollira. 

Les  pinceaux  de  fibre  dont  on  se  sert  pour  le 
blanchissage  doivent  etre  trempes  dans  l'eau  avec 
du  soda.  Lorsqu'ils  sont  redevenus  soup'ies,  il  faut 
les  laver  avec  du  savon  et  ensuite  les  rincer  a  l'eau 
claire.  Le  caustique  du  soda  qui  endommagerait 
les  soies,  n'attaque  pas  du  tout  les  fibres. 

Pour  conserver  les  pinceaux  en  bonne  condi- 
tion, il  faut  les  suspendre  a  des  clous  places  a  l'inte- 
rieur  d'un  tube  rempli  d'eau,  de  terebenthine  ou 
d'huile  de  'in.    Les  clous  doivent  etre  places  a  une 


92 


LE  PRIX  COURANT,   vendredi  12  septembre  1919. 


Vol.  XXXII  —  No  31 


hauteur  convenable  pour  permettre  aux  soies  d'etre 
plongees  dans  le  liquide  jusqu'aux  deux  tiers  de  leur 
hauteur,  mais  dans  aucun  cas  les  soies  ne  doivent 
reposer  sur  le  fond  du  tube.  Quand  on  se  sert  d'eau, 
il  faut  avoir  soin  que  la  virole  ne  soit  pas  recouver- 
te,  car  l'eau  pourrait  faire  gonfler  le  manche  tandis 
qu'elle  ne  fait  rien  a  ?a  virole.  L'huile  de  lin  est  le 
nieilleur  liquide  pour  conserver  les  pinceaux,  mais 
elle  est  quelque  peu  coiiteuse. 

Si  un  pinceau  a  servi  pour  le  verniS  shellac,  il 
doit  etre  conserve  dans  1'alcool  ou  dans  le  vernis 
lui-meme.     En  regie  generate  un  pinceau  a  vernis 


doit  etre  conserve  dans  le  vernis  pour  lequel  il  est 
employe. 

Beaucoup  de  peintres  apres  avoir  nettoye  leurs 
pinceaux  y  appliquent  une  bonne  mousse  de  savon 
niou  avant  de  les  mettre  de  cote.  Chaque  fois  que 
les  pinceaux  doivent  etre  mis  de  cote  pour  un  cer- 
tain temps,  ils  doivent  etre  nettoyes  et  ranges  dans 
une  endroit  assez  humide  pour  eviter  la  contraction 
des  manches.  Lorsqu'un  pinceau  a  trempe  dans 
l'huile  de  lin,  il  faut  avoir  soin  de  faire  sortir  l'huile 
du  pinceau  jorsque  Ton  veut  s'en  servir,  car  autre- 
ment  il  coulerait  et  ferait  des  bavures. 


Poussez  la  vente  des  materiels  a  toiture  et  a  lambrissage 
et  aidez  ainsi  a  la  conservation  de  la  propriete 

(D'apres  un  interview  de  M.  D.-J.  Munn,  president 
d'Alex.   McArthur  &  Co.  Limited,  Montreal.) 


La  conservation  de  ce  que  nous  possedons  au- 
jourd'hui  est  une  ligne  de  conduite  qu'il  est  impor- 
tant de  suivre.  Rien  n'est  plus  vrai  surtout  en  ce 
qui  a  trait  a  la  propriete  qui  a  ete  erigee  et  qui  ne 
saurait  etre  remplacee  aujourd'hui  pour  le  prix 
d'il  y  a  quelques  annees.  Et  il  est  une  ligne  de  mar- 
chandise  que  le  marchand  de  quincaillerie  peut  te- 
nir  et  pousser  a  l'extreme  limite  de  son  effort  de 
vente  avec  le  sentiment  qu'il  preche  l'economie  et 
contribue  largement  a  repandre  l'idee  de  conser- 
vation si  fortement  recommandee,  et  cette  ligne  est 
celle  des  materiels  de  toiture  et  des  papiers  de  cons- 
truction. Le  fermier  a  ses  dependances  et  ses  han- 
gars a  proteger  et  le  proprietaire  a  aussi  des  bati- 
ments  qui  coutent  de  l'argent  et  auxquels  il  faut 
prendre  soin.  Sans  craindre  d'avoir  Fair  de  se  me- 
ler  des  affaires  des  autres,  le  marchand  de  quincail- 
lerie peut  user  de  ses  connaissances  au  benefice  de 
ses  clients  et  avec  profit  pour  lui-meme. 

II  y  a  eu  ces  derniers  temps  un  joli  volume  d'af- 
faire  qui  indique  une  amelioration  considerable  dans 
la  quantite  de  construction  entreprise,  et  cela  s'est 
produit  de  facon  tellement  normale  et  naturelle 
qu'on  peut  considerer  ce  mouvement  comme  solide 
et  permanent.  Et  quels  articles  sont  l'objet  de  ces 
affaires  ? 

Le  materiel  a  toiture  des  differentes  varietes 
preparees  est  devenu  tres  populaire.  II  n'en  est  plus 
a  la  periode  d'experimentation.  Les  formules  ont 
ete  perfectionnees  au  point  d'assurer  au  marchand 
une  ligne  de  marchandises  sur  lesquelles  il  peut 
compter  et  qu'il  peut  recommander  a  sa  clientele. 
De  grosses  augmentations  ont  ete  notees  d'annees 
en  annees  dans  la  production  des  usines  de  tout  le 
pays.  Toute  cette  augmentation  d'affaires  ne  pas- 
se pas  par  le  marchand  de  quincaillerie,  evidem- 
inent,  mais  il  en  tire  sa  bonne  part. 


Le  manufacturier  fournit  ai\  imarchand  des 
accessoires  qu'il  peut  employer  avantageusement. 
La  bonne  information  peut  s'obtenir  pour  les  meil- 
leures  methodes  d'etendre  la  toiture  preparee.  Se- 
lon  la  nature  du  travail  a  executer,  le  dernier  ven- 
deur  —  le  detaillant  —  devrait  etre  prepare  a  re- 
commander  telle  qualite  de  toiture  qui  convient  le 
mieux  a  l'ouvrage  donne.  Prend-il  un  interet  veri- 
table des  opportunites  qui  s'offrent,  se  procure-t-il 
la  bonne  information,  annonce-t-il  le  bon  produit  et 
donne-t-il  le  conseil  concernant  la  sorte  de  fonda 
tion  qui  doit  etre  employee  sous  la  toiture?  De 
l'execution  de  ses  devoirs  a  ce  sujet,  dependra  en 
grande  partie,  la  permanence  de  l'ouvrage,  et  c'est 
de  cette  consideration  importante  evidemment  que 
l'appreciation  du  client  relative  aux  marchandise? 
vendues  devint  elogieuse  ou  defavorable.  II  est  sage 
pour  le  marchand  de  prendre  un  reel  interet  poui 
les  besoins  de  toitures  du  fermier  ou  du  citadin. 

On  devrait  se  rappeler  qu'il  y  a  plusieurs  mar 
chands  fesant  commerce  de  materiel  a  toiture  dam 
chaque  localite. 

Puisque  c'est  une  ligne  profitable  a  tenir  1< 
marchand  de  quincaillerie  ne  doit  pas  negliger  d< 
faire  une  serieuse  etude  de  son  district  et  d'en  at 
tirer  la  plus  grande  partie  des  commandes.  L'inte 
ret  porte  aux  clients  et  a  ceux  qui  peuvent  le  de 
venir  meme  avant  que  les  operations  de  construe 
tion  soient  commencees  peut  valoir  bien  des  jolie 
commandes  qui  auraient  pris  autrement  le  chemi: 
d'un  autre  magasin. 

M.  Munn,  le  president  d'Alex.  McArthur  Co 
Limited,  de  Montreal,  souligne  le  fait  que  le  matf 
riel  a  toiture  le  plus  durable  qui  ait  encore  ete  offei 
est  celui  en  feutre  goudronne.  On  peut  l'avoir  dan 
une  grande  variete  de  pesanteurs,  et  la  nature  df 
travaux  a  entreprendre  determinera  la  qualite  n< 
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essaire.      Pour  les  travaux  permanents  qui   sont 
'aits  dans  les  cites  et  dans  les  villes  beauconup  de  ce 
nateriel  est  employe  et  il  est  bien  de  ces  ouvrages 
mi  defient  les  elements  depuis  de  nombreuses  an- 
lees  et  qui  continueront  a  soutenir  encore  cette 
>preuve  pendant  longtemps.    Ce  materiel  a  prouve 
;a  permanence  et  sa  valeur  depuis  longtemps  deja. 
II  se  peut  que  les  marchands  de  quincaillerie 
>rdinaires  ne  soient  pas  en  mesure  de  s'assurer  la 
?rosse  part  de  ce  commerce.     Tres  souvent,  il  est 
specifie  que  l'architecte  et  1'entrepreneur   obtiennent 
eurs  approvisionnements  du  marchand  de  bois  de 
construction.    Pourquoi  ne  pas  cultiver  le  commer- 
ce de  l'architecte  et  de  1'entrepreneur?      Le  mar- 
chand ne  peut  se  permettre  d'ignorer  toute  source 
possible  d'affaires.     En  elargissant  le  cercle  de  ses 
relations  il  peut  surement  esperer  se  faire  des  amis 
commerciaux,  et  c'est  la  un  point  capital  sans  le- 
mel  le  marchand  ne  peut  s'attendre  a  developper 
es  affaires.    Beaucoup  d'affaires  peuvent  lui  venir 
le  relations   entretenues  avec   ces  deux   homines. 
M.  Munn   estime,   de  facon   tres  moderee,  que   30 
pour  100  et  plus  sont  perdus  a  s'efforcer  de  chauf- 
fer les  batisses  confortablement.     En  d'autres  ter- 
mes  de  grands  exces  de  combustibles  sont  requis 
pour  rendre  nos  batisses  confortables  dans  la  sai- 
30n  d'hiver.    M.  Munn  ne  doute  pas  que  cette  grosse 
perte  puisse  etre  epargnee  et  ce  n'est     la  qu'une 
question  d'isolement  de  nos  batisses  tandis  qu'elles 
sont  en  voie  de  construction.   Et  c'est  la  que  se  trou- 
ve  la  grande  opportunity  pour  le  marchand  de  quin- 
caillerie.    Quelques-uns     sont     plus  heureusement 
places  que  les  autres  pour  connaitre  les  futurs  cons- 
tructeurs.    Dans  ce  cas,  il  semble  y  avoir  peu  d'ex- 
cuse  a  manquer  de  faire  comprendre  au  client  qu'il 
vaut  mieux  pour  lui  depenser  un  peu  plus  d'argent 
pour  se  proteger. 

Si  le  principe  adopte  dans  la  construction  d'un 
refrigerateur  est  employe,  M.  Munn  croit  que  les 
proprietaires  de  maisons  eprouveront  une  plus 
grande  somme  de  contort  en  ete  comme  en  hiver. 
C'est-a-dire  que  la  maison  sera  chauffee  plus  uni- 
forniement  pendant  la  saison  d'hiver,  et  avec  le 
minimum  de  combustible,  et  il  n'y  aura  pas  de  dan- 
gereux  courants  d'air  qui  s'introduiront  par  temps 
rigoureux.  En  outre,  chose  importante  au  point  de 
vue  du  confort,  la  maison  sera  beaucoup  plus  agrea- 
ble  a  vivre  pendant  les  vagues  de  chaleur  prolon- 
ged. Le  principe  d'isolement  parfait  produira  ces 
deux  resultats  desirables  en  retenant  une  tempe- 
rature fraiche  et  vivable  desiree  par  tous. 

Et  pour  prouver  que  ceci  n'est  pas  un  songe  ou 
une  fiction  fantaisiste,  des  experiences  concluantes 
ont  ete  faites. 

Ces  faits  sont  d'importants  arguments  que 
peut  adopter  le  client.  Le  client  est  sur  le  point  de 
construire.  Le  marchand  de  quincaillerie,  s'il  est 
a  l'affut  des  opportunites,  sait  deja  ce  fait  et  a  fait 
des  offres  pour  les  fournitures  des  materiaux  de 
construction  qu'il  a  coutume  de  tenir.     Pourquoi 


ne  pas  faire  une  etude  de  l'isolement  convenable 
requis  dans  une  maison  ordinaire?  Tout  manufac- 
turer de  papier  et  feutres  de  construction  sera  trop 
heureux  de  cooperer  et  de  donner  son  assistance  a 
cette  fin.  Fortifie  par  cette  connaissance,  il  peut  de- 
cider 1'entrepreneur  ou  le  proprietaire,  encore  que 
1'entrepreneur  connaitra  deja  les  meilleurs  plans 
d'isolement  d'une  batisse  donnee.  Dans  tout  les 
cas,  on  devrait  manifester  de  l'interet  a  ce  que 
toutes  les  parties  des  murs,  des  chassis,  des  portes 
et  des  fenetres,  des  alleges,  etc.,  soient  amplement 
garnis  d'un  bon  isolant  epais. 

A  cette  epoque  ou  tant  de  conseils  sont  donnes 
par  les  autorites  concernant  la  conservation  du 
charbon,  le  marchand  a  une  opportunity  d'employer 
ces  arguments  pour  le  meilleur  interet  de  ses 
clients  aussi  bien  que  du  pays.  Si  les  batisses  sont 
mi  ses  en  ordre,  en  autant  que  la  toiture  et  le  lam- 
brissage  sont  concernes,  avant  que  l'hiver  arrive, 
le  marchand  aura  fait  du  profit  et  le  proprietaire  se 
sera  conform^  aux  principes  de  conservation  qui 
lui  valent  de  grosses  economies. 


LA    PRODUCTION    DE   L'OR 


Les  premieres  indications  coiic  ilrnant  la  pro- 
duction de  lor  en  1918  font  ressortir.  par  rapport 
a  l'annee  prec6dente,  une  nouvelle  et  fort  sensible 
diminution,  ainsi  que  lY-tablit  la  statistiquel  sui- 
vante  : 

Livres  sterling 

1908 90,995,000 

1909 93,302,000 

L910 93,544,000 

1911 94,930,000 

1912 95,783,000 

1913 94,494.000 

L914 90,208,000 

I'M  5 96,525,000 

1916 94,563,000 

L917 87,983,000 

1918 77,794,000 

La  production  de  191S  est  inferieure  de  pres 
de  12%  a  celle  de  l'annee  preced^nte.  Par  rapport 
a  1915,  la  diminution  depasse  19%. 

La  diminution  affecte  tous  les  pays  produc- 
teurs  dans  les  proportions  suivantes  : 

1917  1918 
(Livres  sterling) 

Transvaal 38.324.000  35,769,000 

Etats-Unis 17,344,00  14,123,000 

Australie 7,401,500  5,505,000 

Canada 3,174,500  2,886,000 

Rhodesie 3,495,000  2,652,000 

Indq  anglaise 2,214,000  2,059,000 

Afrique  occidentale    .    .    .        1,530,000  1,333.000 

Autres  pays 14,500,000  13,467,000 


87,983,000     77,794,000 
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Ce  que  depensent  les  touristes  en  automobiles 


La  vogue  du  voyage  a  l'etranger  pendant  la 
guerre  a  eu  pour  resultat  l'augmentation  des  voya- 
ges dans  notre  propre  pays.  On  peut  affirmer  que 
beaucoup  des  voyages  faits  dans  les  limites  des 
Etats-Unis  sont  du  tourisme  en  automobile. 

Comme  base  pour  estimer  la  quantite  de  voya- 
ges en  automobile,  considerons  une  des  grandes 
routes  bien  connues,  la  route  Jefferson  par  exem- 
p'.e.  Les  differentes  estimations  etablissent  que  de 
50,000  a  100,000  touristes  ont  employes  cette  gran- 
de  voie  pour  des  voyages  a  longue  distance  pendant 
l'annee  passee. 

Comme  unite  d'estimation  nous  prendrons  10,- 
000  automobilistes,  estimant  que  ce  nombre  aura 
couvert  46,000,000  de  milles.  Ces  10,000  automobiles 
auront  fait  10  milles  au  gal|on  de  gazoline,  em- 
ployant  ainsi  4,600,000  gallons.  lis  parcoureront 
200  milles  pour  chaque  gallon  d'huile  lubrifiante, 
employant  ainsi  230,000  gallons  d'huile  lubrifiante. 
lis  useront  quatre  pneumatiques  par  5,000  milles, 
soit  une  necessite  de  9,200  series  de  quatre  pneus. 
En  transformant  ces  faits  en  chiffres,  les  depenses 
suivantes  apparaissent: 

4,600,000  gallons' de  gazoline  a  $0.25  .  $1,150,000.00 
230,000  gallons  d'huile  a  $0.60  ....        138,000.00 

9,200  series  de  pneus  a  $125.00  .   .     1,150,000.00 

Total $2,438,000.00 


Ceci  n'est  qu'une  indication  de  ce  que  les  pro- 
prietaires  de  garage,  les  agents  de  station  et  les 
marchands  d'accessoires  peuvent  escompter  d'af- 
faires, mais  ce  n'est  pas  tout.  II  y  a  la  clientele 
d'hote":  et  de  restaurant,  l'accoutrement  de  vete- 
ments  pour  la  famille  entiere,  en  fait  tout  l'argent 
depense  par  ces  automobilistes  le  long  de  la  route 
ira  dans  les  divers  magasins  et  dans  les  goussets 
et  caisses  des  marchands  de  toute  sorte. 

Les  marcands  ne  devraient  pas  meconnaitre  les 
avantages  des  systemes  modernes  pour  la  vente  de 
la  gazoline  et  de  l'huile  lubrifiante.  Lorsqu'on  rea- 
lise \e  profit  qu'il  y  a  a  faire  dans  la  vente  de  la 
gazoline  et  de  l'huile  lubrifiante,  on  se  rend  compte 
que  le  placement  d'argent  fait  par  l'achat  des  pom- 
pes  Bowser  mesurant  automatiquement  augmente 
les  ventes  et  les  profits  de  cette  commodite  payante. 
Ces  pompes  sont  attrayantes  et  il  y  a  des  styles 
speciaux  pour  placer  devant  votre  magasin  et  atti- 
rer  l'attention  sur  votre  commerce.  Le  marchand 
qui  veut  obtenir  sa  part  des  affaires  du  tourisme  ne 
devrait  pas  manquer  d'etre  muni  de  tout  l'attirail 
necessaire  pour  attirer  ce  commerce  profitable. 
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Acheter  intelligemment  est  tout  aussi  important  que 

de  savoir  vendre 


Beaucoup  de  commercants  admettent  difficilement 
d'avoir  fait  une  erreur  dans  le  choix  de  leur 
stock  ou  a  I'inventaire.  —  lis  n'estiment  pas 
les  marchandises  mal  achetees  a  leur  v'aleur 
reelle. 


Tout  homme  d'affaires  sait  qu'il  doit  envisager 
;lans  ses  calculs  la  possibility  d'une  faillite.  Cela  ne 
yeut  pas  dire  qu'il  s'attende  a  faillir.  Cela  signifie 
a,u  contraire  qu'il  n'a  pas  l'intention  de  faillir. 

Chaque  semaine  apporte  son  probleme.  Cha- 
que annee  apporte  un  besoin  quelconque.  Et  bien 
plus  souvent  que  ne  le  pensent  les  gens  qui  ne  sont 
pas  dans  les  affaires,  surgit  une  crise  momentanee 
a  laquelle  il  faut  faire  face. 

Si  le  fameux  dicton  "La  vie  n'est  qu'une  suite 
d'ennuis"  n'a  pas  ete  invente  par  un  homme  d'af- 
faires, ce  n'est  pas  parce  que  la  vie  commerciale  ne 
tnerite  pas  cette  description. 

Un  petit  pourcentage. 

Le  nombre  des  faillites  rapportees  est  tres  petit 
comparativement  au  nombre  d'hommes  et  de  com- 
pagnies  engages  dans  les  affaires.  Jamais  dans 
Phistoire  des  Etats-Unis,  ce  pourcentage  n'a  ete 
aussi  bas  que  l'annee  derniere. 

Cette  garantie  apparente  est  largement  due 
au  fait  que  les  prix  n'ont  cesse  d'augmeuter  depuis 
quatre  ans.  Et  c'est  dans  les  periodes  de  baisse  que 
les  maisons  les  plus  solides  ont  a  supporter  les  plus 
dures  epreuves. 

Chaque  homme  separement  ne  peut  pas  con- 
troler  ces  conditions  exterieures  qui  naturellement 
accroissent  la  difficulte  de  diriger  un  commerce 
quelconque.  Mais  lorsqu'une  maison  est  solide  et 
bien  dirigee,  elle  peut  generalement  affronter  l'ora- 
ge.  Mais  si  elle  n'est  pas  solide,  s'il  y  a  des  erreurs 
radicales  dans  la  direction,  elle  peut  faillir  meme  si 
les  conditions  exterieures  sont  favorables. 

Quelques-unes  des  causes. 

Ceci  pose,  il  vaut  certainement  la  peine  d'exa- 
miner  les  causes  de  faiblesse  et  d'exposer  quelques- 
unes  des  fautes  de  direction.  Les  bases  fondamen- 
tales  sont  les  memes,  qu'il  s'agisse  d'une  grande 
organisation  ou  d'une  petite. 

Une  grande  partie  des  faillites  commerciales, 
c'est-a-dire  faillites  de  commerce  qui  ont  trait  a  la 
fabrication  et  a  la  distribution  des  marchandises, 
sont  dues  a  ce  qu'un  comptable  de  profession  desi- 
gnait  sous  le  nom  de  "Inventaires  encourageants". 

Inventaires  encourageants. 

Ce  comptable  s'est  occupe  de  compiler  les  bi- 


lans  des  faillis  et  il  a  mis  le  doigt  sur  une  des  prin- 
cipales  causes  qui  ont  amene  leur  chute. 

Par  la  il  voulait  dire  que  ces  commercants,  en 
faisant  leur  inventaire  annuel,  avaient  l'habitude  de 
marquer  leur  marchandise  a  un  prix  plus  eleve  que 
la  valeur  marchande  de  ces  articles.  lis  les  mar- 
quaient  a  un  prix  qui  representait  le  prix  d'achat, 
augmente  du  benefice  que  le  marchand  esperait 
tout  d'abord  realiser  et  non  pas  au  prix  ou  ils  au- 
raient  pu  vendre  ces  marchandises  a  l'epoque  de 
I'inventaire. 

Cette  habitude  est  beaucoup  trop  repandue. 

Cette  habitude  n'est  pas  limitee  aux  hommes 
qui  comparaissent  actuellement  devant  le  tribunal 
des  faillites.  Elle  est  aussi  beaucoup  trop  repandue 
parmi  les  maisons  d'affaires  en  general.  Xous  som- 
mes  persuades  que  plus  d'un  lecteur,  s'il  est  hon- 
nete  avec  lui-meme,  reconnaitra  qu'il  est  tombe 
lui-meme  dans  cette  erreur.  II  ne  peut  resister  a 
donner  a  son  inventaire  le  benefice  de  tout  doute 
possible.  II  contient  trop  d'addition  encourageante 
et  trop  peu  de  soustraction  raisonnee. 

La  reussite  en  affaires  est  due  presque  autant 
a  une  maniere  d'acheter  intelligente  qu'a  une  bonne 
capacite  de  vendeur.  Le  marchand  qui  fait  une  er- 
reur en  achetant  un  article  qui  n'est  pas  d'une  vente 
facile  aura  souvent  beaucoup  de  difficulte  a  s'avouer 
a  lui-meme  son  erreur  initiale.  Lorsqu'il  viendra  a 
faire  son  inventaire,  il  manquera  de  courage  pour 
comprendre  dans  ses  chiffres  la  perte  qu'il  doit  en- 
courir  par  suite  de  ce  manque  de  jugement. 

Les  articles  se  defraichissent. 

Les  marchandises  qui  restent  longtemps  en 
magasin  se  defraichissent.  Si  ce  sont  des  articles 
d'habillement  —  chaussures,  chapeaux,  tissus,  bon- 
neteries  pour  hommes,  ils  deviennent  demodes.  Et 
beaucoup  d'articles  se  deteriorent.  Quand  cela  ar- 
rive, le  marchand  est  finalement  oblige  de  les  ven- 
dre au-dessous  de  leur  prix  coutant.  En  se  refusant 
a  accepter  cette  diminution  et  a  admettre  sa  perte, 
il  fait  preuve  d'un  manque  de  courage  aussi  bien 
que  d'un  manque  de  jugement  eclaire  des  affaires. 

Des  ennuis  sont  causes. 

Par  exemple,  un  marchand  de  nouveautes  qui 
achete  des  robes  pour  dames  et  qui  n'ayant  pu  s'en 
debarrasser  les  conserve  pour  une  saison  prochaine, 
se  cree  des  ennuis  s'il  fait  un  "inventaire  encoura- 
geant"  en  marquant  ces  robes  aux  prix  qu'il  espe- 
rait tout  d'abord  en  retirer.  Car,  pour  les  ecouler 
toutes,  il  sera  oblige  de  les  vendre  a  sacrifice. 

II  faut  envisager  la  perte  et  la  prendre  coura- 
geusement  avant  qu'elle  ne  devienne  trop  grande. 
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Un  retard  d'un  jour  peut  rendre  pire  une  mauvaise 
affaire.  Beaucoup  de  femmes  sont  des  acheteuses 
avisees.  Elles  savent  tres  bien  reconnaitre  si  les 
articles  sont  a  la  mode.  Dans  une  petite  ville,  prin- 
cipalement,  elles  savent  si  les  marchandises  ont  ete 
conservees  depuis  la  derniere  saison.  Elles  aiment 
a  aller  ou  il  y  a  un  stock  frais.  Le  marchand  qui 
fait  un  inventaire  encourageant  de  ses  vieilles  mar- 
chandises se  trompe  lui-meme,  mais  il  n'a  pas  de 
chance  de  tromper  ses  clientes. 

Ce  manque  de  courage  moral  en  presence  des 
faits  est  cause  d'un  grand  nombre  de  faillites  qui 
ne  sont  pas  essentiellement  malhonnetes,  mais  qui 
comportent  neanmoins  en  elles  un  element  de  mal- 
honnetete.  Car  elles  sont  causees  par  une  sorte  de 
deception  personnelle  qui  devient  parfois  aussi  de- 
sastreuse  que  la  deception  de  la  clientele  ou  des 
creanciers. 

Mauvaise  comptabilite. 

Une  autre  cause  frequente  de  faillite  est  la 
mauvaise  comptabilite.  Nous  ne  voulons  pas  dire 
une  comptabilite  inexacte  mathematiquement,  mais 
une  comptabilite  qui  est  fausse  en  principe. 

Dans  certaines  contrees  europeennes  on  em- 
ploie  dans  ce  cas  une  phrase  tres  expressive.  Lors- 
qu'un  homme  faillit,  les  commercants  de  ces  con- 
trees  disent  que  c'est  "parce  qu'il  ne  tenait  pas  ses 
livres",  ce  qui  signifie  qu'il  n'estimait  pas  correcte- 
ment  ses  depenses,  dont  la  plupart  sont  pour  ainsi 
dire  intangibles,  et  qu'il  ne  repartissait  pas  ses  frais 
correctement  entre  les  divers  departements  de  son 
commerce. 

La  repartition  des  frais  est  tres  importante. 
Dans  beaucoup  d'etablissements  un  seul  departe- 
ment  qui  est  tres  lucratif  compense  les  pertes  subies 
dans  d'autres  departements. 

Un  homme  a  besoin  d'un  esprit  d'analyse  et  de 
l'aide  d'un  comptable  doue  d'un  meme  esprit  pour 
determiner  les  frais  de  direction  de  chaque  departe- 
ment.  II  doit  savoir  quel  est  celui  qui  rapporte  du 
benefice  et  quel  est  celui  qui  subit  des  pertes. 

Connaissance  du  plus  haut  interet. 

Vous  pouvez  vous  rendre  compte  de  l'interet 
capital  que  peut  avoir  cette  connaissance  pour  le 
chef  d'une  maison  de  commerce.  II  est  cependant 
etonnant  de  constater  le  nombre  de  commercants 
qui  n'ont  pas  ces  capacites.  Chez  les  vieux  vous  en 
trouverez  quelques-uns  qui  se  flattent  d'etre  a  l'an- 
cienne  mode  et  qui  ne  s'occupent  simplement  que 
des  resultats  de  leurs  affaires  d'une  facon  generate, 
lis  savent  qu'ils  font  un  certain  chiffre  d'affaires 
par  an.  Mais  ils  ignorent  que  la  plus  grosse  partie 
de  leur  benefice  ne  vient  que  de  quelques  departe- 
ments et  que  leur  commerce  aurait  beaucoup  pros- 
pere  s'ils  avaient  ouvert  de  nouveaux  rayons  qui  ne 


4eur  auraient  meme  rapporte  qu'un  petit  benefice 
au  lieu  de  conserver  ceux  qui  se  soldent  par  une 
perte. 

Ce  genre  de  commercant  compte  inconsciem- 
ment  sur  les  benefices  provenant  de  quelque  article 
special  ou  de  quelque  ligne  particuliere  qui  est  bien 
etablie  ou  qui  est  temporairement  demandee.  Mais 
si  cette  ligne  particuliere  perd  sa  vogue,  il  pourra 
s'apercevoir,  a  sa  grande  surprise,  que  tout  son 
commerce  reposait  sur  un  simple  support.  Ce  sup- 
port parti,  il  s'effondre. 

Methodes  criminelles. 

Ces  deux  facteurs  "inventaires  encourageants" 
et  "mauvaise  comptabilite"  sont  la  cause  de  la  plu- 
part des  faillites  commerciales  qui  ne  sont  pas  le 
resultat  de  ce  qu'on  peut  franchement  appeler  les 
methodes  criminelles. 

Par  methodes  criminelles,  nous  entendons  la 
deception  des  creanciers,  la  creation  d'une  fausse 
base  de  credit  en  fournissant  des  rapports  trom- 
peurs  qui  sont  reconnus  pour  etre  malhonnetes  par 
celui  qui  les  etablit  et  le  desir  de  frustrer  ses  crean- 
ciers en  se  prevalant  de  la  protection  accordee  par 
la  loi  des  faillites. 

Speculation   imprudente. 

Parmi  les  pratiques  que  Ton  peut  traiter  d'im- 
morales  qui  souvent  menent  a  la  faillite,  la  specu- 
lation tient  la  premiere  place,  car  tout  commerce 
est  plus  ou  moins  une  speculation. 

Mais  une  distinction  doit  6tre  faite  entre  la 
speculation  commerciale  legitime  et  l'illegitime,  et 
cette  distinction  est  tres  grande.  La  conscience 
d'un  homme  d'affaires  doit  etre  son  principal  guide 
pour  juger  les  speculations  qui  sont  legitimes  pour 
lui  et  celles  qui  sont  deplacees  et  sont  une  injustice 
envers  ses  creanciers. 

Par  exemple,  le  marchand  de  nouveautes  qui 
doit  acheter  au  printemps  son  stock  pour  l'automne, 
est  par  la  nature  meme  de  ses  affaires  oblige  de  spe- 
culer  sur  la  demande  qu'il  peut  avoir  a  satisfaire 
lorsque  la  saison  d'automne  sera  arrivee. 

II  faut  envisager  les  pertes. 

II  est  impossible  pour  lui  de  savoir  positivement 
si  la  recolte  qui  s'annonce  bien  au  printemps  rap- 
portera  les  fruits  qu'elle  promet.  II  est  cependant 
justifie  de  calculer  au  moins  sur  un  rendement 
moyen.  Mais  si,  dans  un  moment  d'optimisme  irre- 
flechi,  il  base  ses  achats  sur  la  prevision  d'une  re- 
colte exceptionnellement  belle,  et  qu'il  constate  en 
octobre  que  les  gens  de  son  entourage  ont  ete  mi- 
nes par  une  recolte  desastreuse,  il  est  probable  qu'il 
aura  a  subir  une  perte  considerable  au  moins  sur 
son  stock  de  saison. 

Sa  perte,  par  suite  de  cette  speculation,  ne  doit 
cependant  pas  etre  en  disproportion  avec  son  capi- 
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al.  Si  ses  achats  de  printemps  ont  ete  faits  avec  un 
iptimisme  impardonnable,  il  a  toutes  chances  de 
ourir  au  desastre.  C'est  pour  cette  raison  que  les 
;randes  maisons  de  gros  du  pays,  qui  ouvrent  des 
redits  qui  atteignent  quatre  et  cinq  mois  entre  le 
emps  des  semences  et  la  moisson,  surveillent  les 
ecoltes  de  si  pres. 

Tenez-vous  au  courant  des  recoltes. 

Uno  organisation  qui  est  peut-etre  une  des 
lus  interessantes  en  ce  qui  concerne  les  progres 
es  recoltes  est  celle  qui  a  ete  etablie  par  une  com- 
agnie  de  quincaillerie  de  St-Louis.  Dans  son  de- 
artement  de  credit  il  y  a  tout  un  etalage  de  cartes 
ur  lesquelles,  de  semaine  en  semaine,  les  condi- 
ions  des  recoltes  de  chaque  contree  indiquees  par 
;s  voyageurs  ou  les  correspondants,  sont  indiquees 
ar  des  disques  de  differentes  couleurs.  II  est  pos- 
ible  ainsi  de  dire  d'un  seul  coup  d'oeil  si  les  previ- 
ions  d'un  certain  secteur  justifient  les  credits  or- 
inairement  accordes  aux  commercants  de  cette 
gion. 

II  y  a  cependant  un  autre  genre  de  speculation, 
'homme  qui  specule  dans  son  propre  commerce, 
u'il  connait  bien  et  dont  il  connait  tous  les  risques, 
st  peut-etre  justifiable.  De  fait,  comrae  nous 
avons  explique,  il  est  oblige  de  baser  ses  achats 
avance  sur  ce  qu'il  prevoit  que  l'avenir  lui  reserve. 

Mais  l'homme  qui  specule  en  dehors  de  son 
ommerce,  le  quincaillier  qui  specule  sur  le  coton, 
cordonnier  qui  specule  sur  les  grains,  le  mar- 
hand  de  nouveautes  qui  specule  a  la  Bourse,  perd 
an  credit  des  que  son  penchant  pour  la  speculation 
ient  a  la  connaissance  des  banquiers  qui  lui  four- 
issent  l'appui  financier  dont  il  a  besoin  en  plus  de 
>n  capital. 

La  tentation  est  grande. 

Certes,  la  tentation  pour  s'engager  dans  ce  que 
on  peut  appeler  la  speculation  exterieure  est  par- 
)is  tres  grande.  Periodiquement  s'abat  sur  ce 
-  et  sur  toutes  les  contrees  d'ailleurs  en  ge- 
eral  -  -  une  manie  de  speculation  a  la  contagion 
e  laquelle  il  est  tres  difficile  de  resister.  Le  com- 
lercant  routinier,  surtout  lorsqu'il  vieillit  et  qu'il 
i  sent  un  peu  moins  dispose  a  travailler  dur  pour 
laintenir  son  commerce  regulier  au  niveau  ou  il 
'  tenait  dans  sa  jeunesse,  est  tres  enclin  a  se  don- 
er l'espoir  de  pouvoir  augmenter  ses  revenus  dont 

a  tant  besoin  pour  satisfaire  aux  besoins  grandis- 
ints  de  sa  famille,  en  achetant  des  valeurs  ou  en 
^eculant  sur  les  grains  que  le  courtier  local  lui  re- 
^nimande  confidentiellement. 

Nous  savons  tous  qu'un  homme  qui  commence 

vieillir  et  a  comprendre  qu'il  a  atteint  la  limite 
3ur  faire  de  l'argent  ou  comme  meneur  d'hommes, 

de  plus  en  plus  de  difficulte  a  dire  non  a  la  voix 
isidieuse  du  tentateur  qui  lui  fait  entrevoir  qu'il 


peut  peut-etre  acquerir  un  peu  plus  de  confort,  de 
bien-etre  en  se  relachant  de  la  discipline  qu'il  s'est 
imposee  dans  son  jeune  temps. 

II  est  malheureusement  vrai.  quoique  ce  soit 
peut-etre  une  chose  desagreable  a  dire,  que  l'ex- 
travagance  des  jeunes  gens  a  ete  un  facteur  impor- 
tant dans  les  faillites  des  parents. 

II  faut  du  courage. 

II  faut  un  certain  degre  de  courage  plus  eleve 
que  celui  que  possedent  la  plupart  des  peres  affec- 
tionnes  pour  dire  a  sa  fille  qu'elle  ne  peut  pas  avoir 
la  nouvelle  robe  ou  donner  la  reception  dont  elle  a 
tant  envie,  ou  pour  dire  a  son  fils  qu'il  ne  peut  pas 
avoir  le  nouvel  auto  ou  faire  l'excursion  qu'il  est  si 
anxieux  de  faire  parce  que  "Papa  n'a  pas  d'argent". 

C'est  un  aveu  d'incompetence  ou  de  mediocrite 
de  la  part  du  pere  que  le  pauvre  homme  ne  peut  se 
resoudre  a  faire  a  ses  propres  enfants.  Et  bien  que 
dans  la  plupart  des  cas  nous  puissions  pardonner 
aux  femmes  la  responsabilite  des  extravagances 
inexcusables  de  beaucoup  d'hommes,  nous  ne  pou- 
vons  le  pardonner  aux  enfants.  Cependant.  les  peres 
sont  tout  au  moins  aussi  coupables  qu'eux  a  cause 
de  leur  repugnance  a  dire  la  verite  a  leurs  enfants. 

Si  Ton  vient  a  considerer  les  causes  de  faillite 
qui  sont  inherentes  au  commerce  lui-meme  et  que 
Ton  pourrait  appeler  sa  mauvaise  direction,  on  peut 
citer  en  premier  lieu  l'incapacite  oil  la  mauvaise 
volonte  d'un  commercant  de  ne  pas  s'occuper  des 
details  et  d'avoir  confiance  dans  le  jugement  des 
autres,  a  mesure  que  son  commerce  devient  plus 
important. 


POUR    EMPECHER    LA    PEINTURE    DE    COUuER 
EN   DESSOUS  DES  CORNICHES 


Quelqu'un  desire  savoir  comment  empecher  la 
peinture  de  couler  en-dessous  des  corniches? 

Reponse. — Melangez  votre  peinture  avec  assez 
de  terebenthine  ou  de  benzine  pour  qu'elle  soit  bien 
etalee  dans  la  premiere  couche  le  coulage  etant  du 
a  l'exces  de  vernis  dans  la  couche  de  dessous.  En- 
dessous  d'une  corniche  ou  sur  un  plafond  de  por- 
tique,  ou  le  soleil  ne  frappe  pas  une  couche  unie 
est  tout  aussi  durable  qu'une  couche  d'huile  bril- 
lante. 


98 


LE  PRIX  COURANT,   vendredi  12  septembre  1919. 


Vol.  XXXII  —  No  37. 


Les  changements  deprix  pendant  la  periode  de  guerre 

Quelques  raisonnements  et  quelques  comparaisons. 


La  guerre  qui  a  range  presque  tout  le  monde 
entier  en  deux  camps  armes  a  engendre  dans  le 
monde  commercial  des  conditions  sans  precedent. 
II  y  a  encore  beaucoup  de  gens  cependant  qui  res- 
tent  aveugles  a  ces  conditions  et  qui  ne  voient  qu'u- 
ne  chose  c'est  la' diminution  de  la  valeur  d'achat  du 
dollar. 

Le  fait  que  la  condition  essentielle  de  la  vie  est 
la  nourriture  et  que  la  masse  de  l'humanite  est  en 
relation  directe  ou  indirecte  avec  la  production  des 
aliments,  et  que  pendant  ces  annees  de  guerre,  dix 
millions  d'hommes  qui  etaient  des  producteurs  de 
vivres  ont  du  cesser  cette  production  et  sont  deve- 
nus  une  charge  au  lieu  d'un  credit  dans  les  stocks 
d'alimentation  du  monde,  constitue  le  point  capital 
de  ce  probleme. 

Le  Canada  est  producteur  de  comparativement 
peu  de  lignes  alimentaires  necessaires  et  celles  qu'il 
produit  sont  des  lignes  qui  figurent  de  facon  proe- 
minente  dans  les  rations  des  armees  en  campagne. 
II  s'ensuit  que  le  Canada  a  du  entrer  en  concurren- 
ce sur  la  base  d'un  marche  mondiale  pour  ses  pro- 
pres  avoine,  ble,  pores  et  frontages  et  leurs  derives. 
Offrir  moins  que  les  autres  marches  offraient,  etait 
voir  le  produit  s'en  aller  ailleurs,  de  telle  sorte  que 
meme  pour  ses  propres  produits  venus  sur  son  pro- 
pre  sol  et  recoltes  en  abondance  pour  ses  propres 
besoins,  le  Canada  a  du  acheter  sur  la  base  d'un 
monde  approvisionne  chichement.  De  telles  condi- 
tions n'auraient  pu  etre  echangees  que  par  la  reduc- 
tion des  marches  exterieurs.  Ce  dernier  cas  s'est 
produit  pour  Java,  ou  avec  des  millions  de  tonnes  de 
sucre  disponibles  et  avec  une  recolte  nouvelle  arri- 
vant  sur  une  ancienne  encore  intacte,  le  sucre  fut 
offert  a  presqu'un  tiers  du  prix  cote  par  la  Commis- 
sion Internationale  du  Sucre,  et  sans  susciter  d'a- 
cheteurs,  car  quels  profits  eut  rapporte  ce  sucre 
qu'on  ne  pouvait  transporter  aux  differents  mar- 
ches ? 

La  position  geographique 

Peut-etre  la  position  geographique  a-t-elle  eu 
comme  toute  autre  chose  son  effet  sur  le  prix.  Les 
comparaisons  du  cout  de  la  vie  entre  le  Canada  et 
les  Etats-Unis  et  autres  pays  plus  eloignes  sont  des 
comparaisons  qui  ne  peuvent  rien  au  point  de  vue 
des  accusations  de  profits  exageres.  Qualite  pour 
qualite  le  ble  et  le  betail  du  Canada  et  des  Etats- 
Unis  se  vendirent  a  prime  sur  les  prix  offerts  d'Aus- 
tralie  et  d'Argentine.  Non  pas  a  cause  des  preten- 
tions avides  des  detenteurs  canadiens  ou  ameri- 
cains,  mais  parce  que  les  acheteurs  etaient  disposes 
a  payer  a  prime  les  stocks  qui  pouvaient  etre  livres 
dans  sept  ou  dix  jours  a  l'encontre  de  ceux  qui  de- 
mandaient  de  21  a  30  jours  pour  etre  livres. 


Le  besoin  absolument  urgent  de  chaque  once  de 
tonnage  disponible  sur  les  navires  provoqua  une 
condition  ou  les  prix  ne  furent  pas  fixes  sur  la  base 
des  stocks  mondiaux,  mais  sur  les  stocks  du  monde 
rapidement  obtenables. 

II  y  eut  aussi  d'autres  facteurs  qui  contribue- 
rent  a  cette  situation,  notamment  la  requisition  des 
navires  commerciaux  pour  le  transport  des  troupes 
et  des  munitions,  action  qui  fut  et  qui  est  encore 
responsable  en  grande  partie  des  prix  eleves. 

Un  changement  des  marches. 

Une  autre  condition  qui  a  influence  les  prix  est  i 
le  changement  dans  les  conditions  des  marches  a  la  j 
suite  de  la  declaration  de  guerre.   L'Allemagne  etait 
un  des  pays  gros  producteurs  de  sucre,  et  approvi- 
sionnait  d'enormes  quantites  l'Angleterre  et  les  au- 
tres pays  d'Europe.     Cette  source  d'approvisionne- 
ment  se  trouva  coupee.   Les  champs  de  betteraves  a 
sucre  de  France  et  de  Belgique  se  trouverent  sur  la| 
route  des  armees  en  marche,  tout  comme  ceux  de 
l'ltalie  et  les  marches  a  sucre  d'Orient  se  trouvaient 
trop  eloignes.    La  charge  d'approvisionner  l'Europe 
pesa,  consequemment,  lourdement  sur  Cuba  et  les 
lies  des  Indes  Occidentales  qui  se  virent    assiegei 
d'une  demande  formidable  avec  des  approvisionne 
ments  relativement  limites. 

Le  cas  du  Cafe. 

Parfois,  comme  dans  le  cas  du  cafe,  les  prix  on 
ete  maintenus  bas  par  un  fort  approvisionnemen 
et  une  demande  reduite.    L'Allemagne  et  l'Autriclu 
etaient,  apres  les  Etats-Unis,  les  pays  les  plus  fort 
consommateurs  de  cafe.     Pendant  une  periode  d 
quatre  ans,  la  perte  de  ces  marches  a  provoque  de 
conditions  graves  parmi  les  planteurs  du  Bresil  et  c 
n'est  que  par  des  prodiges  de  finances  de  la  part  d 
gouvernement  bresilien  que  cette  industrie  a  du  d 
passer  au  travers  de  la  crise.     II  existe  des  stock 
abondants  en  depit  de  reductions  serieuses  prove 
quees  par  la  gelee,  mais  avec  la  promesse  du  retoi 
des  marches  perdus,  le  planteur,  qui  a  lutte  pendar 
quatre  ans  pour  son  existence  n'est  pas  en  dispos 
ticn  de  moderer  les  prix,  de  sorte  qu'il  y  a  eu  sur  It 
marches  primaires  un  mouvement  de  hausse  pree 
pite  qui  a  porte  le  cafe  a  des  niveaux  inconnus  per 
dant  la  guerre.  Mais  cette  situation  sera  mieux  mi: 
en  evidence  par  une  comparaison  des  prix  tels  qu'i 
etaient  avant  la  guerre,  puis  a  la  signature  de  l'a 
mistice  et  enfin  maintenant.  On  trouvera  cette  coi 
paraison  dans  le  tableau  A.    Sauf  a  de  rares  exce- 
tions,  les  chiffres  de  ces  dates  representent  le  ha^ 
et  le  bas  niveau  du  commerce  de  ces  dernieres  a- 
nees. 
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Le  cours  etrange  du  coton 

En  examinant  parmi  les  autres  choses  essen- 
tielles  a  la  vie,  1'habillemeiit,  nous  remarquons  que 
les  effets  de  la  guerre  la  aussi  sont  evidents  quoique 
dans  quelques  cas  sous  des  formes  differentes,  car 
tandis  que  les  gens  prevoyaient  que  la  nourriture 
jouerait  un  grand  role  pendant  les  annees  de  la 
guerre,  ils  omirent  de  prevoir  le  role  egalement  im- 
portant que  devait  jouer  le  coton.  Meme  les  gou- 
vernements  occupes  a  la  preparation  de  guerre,  la 
chose  peut  paraitre  etrange,  se  montrerent  obsti- 
nement  aveugles  sur  l'importance  de  ce  produit. 
Avec  la  fermeture  des  bourses  du  coton  de  Liver- 
pool, New-York  et  la  Nouvelle  Orleans,  le  31  juillet 
1914,  le  marche  futur  cessa  d'exister  et,  il  sembla 
pour  les  interesses  que  la  fin  de  toutes 
choses  etait  arrivee.  On  se  trouva  en  face  d'une  re- 
colte  de  coton  sans  precedent  de  seize  millions  de 
balles,  sans  acheteurs.  Les  manufactures  de  coton 
americaines  ne  firent  qu'effleurer  cette  immense 
production.  Le  coton  qui  se  vendait  a  13  cents  tom- 
ba  rapidement  au-dessous  de  huit  cents  et  vu  le  de- 
faut  de  demande,  baissa  encore  plus. 

La  demande  de  guerre  pour  le  coton. 

Quand  on  se  rendit  compte  que  la  guerre  n'e- 
tait  pas  un  evenement  d'un  moment,  mais  bien  une 
epreuve  de  plusieurs  annees,  on  eut  une  comprehen- 
sion plus  juste  des  necessites  de  la  guerre.  On  subit 
la  demande  croissante  pour  garnitures  en  coton  ab- 
sorbant  pour  fusil,  pour  ailes  d'areoplanes,  pour 
pneumatiques  d'automobiles,  toutes  demandes 
creees  par  la  guerre.  Graduellement  le  coton  com- 
meuca  a  monter  et  continua  avec  de  legeres  reac- 
tions de  temps  en  temps. 

La  laine  aussi  a  triple  de  valeur  pendant  la 
guerre.  Les  conditions  de  guerre  ont  produit  une 
perte  considerable  et  une  augmentation  formidable 
de  la  demande.  Des  millions  d'hommes  furent  ha- 
billes  et  nourris  mieux  qu'il  ne  l'avaient  jamais  ete, 
mais  aux  prix  d'une  demande  accrue,  c'est-a-dire  a 
des  prix  plus  eleves. 

Les  lignes  de  quincaillerie. 

Le  mouvement  des  prix  dans  les  lignes  de  quin- 
caillerie pendant  la  guerre  a  ete  des  plus  speculatifs, 
mais  ces  lignes  se  sont  montrees  plus  sensibles  aux 
changements  de  conditions  et  semblent  indiquer  un 
retour  a  la  normale. 

La  fluctuation  des  prix  fut  en  grande  partie  due 
a  la  demande  de  guerre  pour  le  fer  et  l'acier.  Cette 
demande  fut  tellement  considerable  qu'elle  absorba 
tous  les  surplus  de  stock  et  rendit  necessaire  des  re- 
ductions dans  tous  les  produits  faits  integralement 
de  fer  on  d'acier.  Les  difficultes  des  marches  eloi- 
gned des  matieres  premieres,  forcerent  les  cordages 
et  toutes  lignes  similaires  a  hausser  et  la  rarete  des 
huiles  conduisit  les  peintures  et  vernis  a  des  prix 
prohibitifs. 


Les  prix  futurs. 

La  question  des  prix  futurs  est  un  jeu  de  pro- 
prieties sur  lequel  il  peut  se  manifester  des  milliers 
d'opinions  differentes.  L'opinion  qu'un  declin  im- 
mediat  n'est  pas  du  domaine  de  la  possibility  est  nee 
du  fait  que  la  plupart  des  lignes  n'ont  pas  subi  de 
baisse  depuis  la  signature  de  l'armistice.  A  l'excep- 
i:on  des  marchandises  qui  dependent  de  l'industrie 
c'u  fer  et  de  l'acier  et  qui  ont  ete  les  premieres  a  se 
ressentir  de  l'arret  de  la  guerre,  les  prix  sont  presque 
tous  restes  ce  qu'ils  etaient  a  la  signature  de  l'ar- 
mistice, ou  ont  augmente. 

I  e  prix  du  sucre  est  fixe  jusqu'a  decembre  pro- 
chain,  et  meme  alors,  avec  les  champs  de  be^ra- 
ves  a  pucre  d'Europe  encore  improductifs  il  y  a  peu 
de  chance  de  fortes  baisses. 

La  fixation  du  prix  d'un  milliard  de  boi"Scaux 
de  ble  des  Etats-Unis  aura  pour  effet  l'oq;''librtr 
tous  les  inarches  du  mondo  poui  le  ble.  Une  recolte 
(Jim  uiiTiard  de  boissearx  de  ble  d'Inde  aux  Etats- 
Unis,  si  3a  moisson  repond  aux  ,n*omesses  contribue- 
ra,  espere-t-on  a  reduire  le  prix  des  produi's  du  ble 
d'lndo  et  aura  un  effet  favorable  sur  les  prix  du  be- 
tail  et  des  pores. 

Pour  les  autres  commodites  alimentaires,  les 
difficultes  de  la  situation  du  fret  sont  encore  un  ele- 
ment important  des  prix  eleves.  Jusqu'a  ce  qu'il 
puisse  y  avoir  un  libre  mouvement  continuel  des 
matieres  premieres,  jusqu'a  ce  que  des  stocks  de  re- 
serve puissent  etre  accumules  dans  une  certaine 
mesure,  il  ne  saurait  y  avoir  de  baisses  des  prix. 

Le  coton  couvre  une  surface  de  culture  compa- 
rativement  reduite  et  il  n'en  est  pas  reste  des  annees 
pivcedentes.  En  fait  de  laine,  il  semble  y  avoir  une 
provision  juste  suffisante,  mais  pas  plus.  Dans  de 
telles  conditions  un  flechissement  des  prix  est  peu 
probable. 

II  y  a  cependant  quelques  facteurs  a  prendre  en 
consideration.  Un  change  contraire  dans  des  pro- 
portions tres  serieuses  signifie  que  le  Canada  devra 
payer  une  forte  prime  pour  tout  ce  qu'il  achete  a 
letranger.  II  y  a  aussi  les  prix  eleves  de  la  main- 
d'oeuvre,  les  taux  eleves  des  taxes  et  les  loyers 
chers.  Ce  sont  la  des  conditions  auxquelles  il  est 
malaise  de  remedier.  Les  taxes  elevees  et  les  loyers 
chers  demandent  des  salaires  eleves  et  les  salaires 
eleves  impliquent  des  loyers  chers  et  des  prix  ele- 
ves. 

Le  monde  est  emporte  dans  une  serie  de  cercles 
vicieux  desquels  on  ne  saurait  sortir  en  un  jour.  II 
se  passera  peut-etre  une  generation  avant  que  le 
monde  revienne  a  la  normale.  II  se  peut  meme  qu'il 
ne  revienne  jamais  a  la  normale  d'il  y  a  quatre  ans. 
La  guerre  a  cree  dans  ce  sens  une  evolution  dans  la 
maniere  et  les  conditions  de  vie  des  peuples. 

Quoiqu'il  en  soit  chaque  jour  qui  passe,  nous 
eloigne  de  la  guerre  et  de  ses  conditions  et  tend 
consequemment  k  redresser  les  prix  qui  en  furent, 
directement  le  resultat. 
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Le  mouvement  des  prix  pendant  les  annees  de  guerre 

TABLEAU  A. 

Mouvement  des  Lignes  d'Epicerie  pendant  les  annees  de  guerre. 

Armistice 

Base  de  Montreal—                         31  juillet  1914         Bas  Haut  11  nov.  1918 

Sucre  granule,  les  100  livres  ....           $4.45              $4.45  $10.16  $9.50 

Farine,  premiere  patente 5.60                5.60  16.20  9.50-  9.80 

Avoine  roulee,  90  livres 2.50-  2.65           2.50  5.15  4.95-  5.15 

Farine  de  ble-d'Inde,  98  livres  .    .    .        2.30-  2.45           2.30  6.40  6.00-  6.40 

Cafe,  Santos 22-     .23              .22  .44  .29-     .32 

The,  Ceylan  et  Pekoe  Indien   .    .    .          .20-     .22              .20  .56  .51-     .55 

Feves,  choisies  a  la  main 2.40-  2.50           2.40  11.00  7.20-  8.10 

Riz,  Rangoon  B 3.00                  3.00  11.00  9.50-  9.80 

Son 23.00                23.00  44.25  38.25 

Shorts 25.00                25.00  46.00  43.25 

Pores,  prepares,  tues  des  abattoirs.      12.75-13.00         12.75  32.00  25.50-26.00 

Bacon,  dejeuner 18-     .19             .18  .56  .44y2-  .44 

Saindoux,  tierces .12                    .12  .37y2  .32 

Fromage,  Stilton .17                    .17  .35  .30 

Beurre  de  cremerie 26-.26i/2              .26  .66  .50 

Oeufs  frais- .29                    .29  .80  .70 

Poule 15-     .16             .15  .39  .38 

Bananes 2.00-  2.50           2.50  6.75  4.00-  4.50 

Oranges  de  Californie 4.00                  3.00  18.00  16.00-18.00 

Citrons 4.50-  5.00     2.50-3.50  13.00  9.00-13.00 

Pommes  de  terre 2.00-  2.25           1.25  4.50  2.00-  2.25 

Clous  de  girofle 30-     .35             .30  1.00  .75-     .77 


18  juillet 

1919 

$9.95 

11.00 

4.60-  5.00 

5.25-  5.50 

.42-     .44 

.49-     .56 

5.00-  5.60 

10.75-11.00 

44.75 

42.00-42.25 

32.00 

.49-  .56 

•37'  ,-.371/, 

.35 

.55 

.58 

.36 

5.00-  6.75 

4.50-  6.00 

6.00-  7.00 

1.40 

.45-     .55 

TABLEAU   B. 
Mouvement  des  lignes  de  quincaillerie  pendant  les  annees  de  guerre. 

ler  aout  Armistice  23  juillet 

1914  Haut  Bas  11  nov.  1918  1919 

Clous  de  broche,  la  livre $2.25  $  5.50  $2.25  $  5.50  $  4.70 

Fer  en  barres,  100  livres 2.00  5.25  2.00  5.25  4.00 

Tuyau  en  fer  forge,  en  vrac,  %  pes.   .    .        2.10  5.22  2.10  5.22  4.53 

Tuyau  en  fer  galvanise,  %  pouces  .    .    .        3.00  7.35  3.00  7.35  6.66 

Fer  en  feuilles,  en  vrac,  100  lbs,  calibre  25       2.70  8.50  2.70  8.50  6.00 

Fer  en  feuilles,  galvanise,  100  lbs,  cal.  28.       3.90  11.70  3.90  11.70  7.40 

Corde,  pure  manille,  la  livre 15  .39  .15  .39  .34 

Fil  de  fer  barbele,  100  livres 2.35  6.25  2.35  6.25  6.25 

Blanc  de  plomb,  100  livres 8.55  17.80  8.55  17.80  16.35 

Huile  de  lin,  brute 66  3.05      .  .66  1.77  3.05 

Peinture  toute  melangee,  le  gallon  .    .    .        1.75  4.50  1.75  3.75  4.50 

Terebenthine 70  1.65  .70  1.02  1.65 


TABLEAU    C. 
Mouvement  des  differentes  commodites  courantes  pendant  les  annees  de  guerre. 


Coton  brut  des  plateaux 

Laine  fine,  lavee 

Ble  No  1,  du  nord,  sur  place  .... 
Ble  d'Inde,  au  comptant,  No  2,  jaune 
Charbon  anthrac,  gros,  tonne  nette. 
Charbon  bitumineux,  tonne  nette  .  . 


31  juillet 

Armistice 

23  juillet 

1914 

Haut 

Bas 

11  nov.  1918 

1919 

12.50 

40.00 

5.00 

30.05 

36.05 

.29-     .30 

.75 

.29 

.65-  .75 

.65-  .75 

1.04 

2.24i/2 

1.04 

2.241/2 

2.241/2 

.75-.751/2 

2.00 

1.35 

1.98-  2.oq 

7.90 

13.00 

7.90 

9.40 

10.30 

5.60 

10.50 

5.60 

5.60-  8.00 

7.85    < 

Vol.  XXXII  —  No  37. 


LE  PRIX  COURANT,   vendredi  12  septembre  1919. 


101 


Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi   soir,  le   10  septembre   1919. 

Un  certain  nombre  de  changements 
ont  ete  faits  au  cours  de  la  semaine 
sur  le  marche  de  la  quincaillerie.  La 
ligne  Reach  d'articles  de  sport  mon- 
tre  une  avance  de  vingt-cinq  pour 
cent.  Les  gants  en  canevas  ont  mon- 
te de  5  pour  cent.  Une  hausse  de 
trente  pour  cent  a  eu  lieu  sur  les 
tournevis  avec  manche  en  bois.  Les 
coupelets  et  les  pentures  se  vendent 
plus  chers.  Par  suite  de  hausses  sur 
la  main-d'oeuvre  et  la  matiere  pre- 
miere une  augmentation  de  cinq  a 
dix  pour  cent  a  ete  faite  sur  les  prix 
des  bicycles.  Le  marche  de  la  tere- 
benthine  est  tres  fort  et  ferme.  Les 
cotations  montrent  une  avance  de  5 
pour  cent  par  gallon  imperial  sur  les 
prix  anterieurs.  Le  ferblanc  en  lingot 
a  monte  d'un  centin  et  le  spelter  a 
montre  un  tres  leger  declin.  Le  cuivre 
reste  stable  a  25  cents. 
LES  COUPELETS  EN  FER  AINSI 
QUE  LES  PENTURES 
MONTENT 

Pentures,  coupelets  en  fer  forge.  — 
Cette  ligne  a  subi  une  hausse  de  12J/2 
pour  cent  sur  la  liste  pour  le  No  804, 
plus  5  pour  cent  sur  le  No  800.  Le  No 
840  reste  au  prix  net  de  la  liste.  L'es- 
compte  sur  les  pentures  est  a  pre- 
sent de  5  pour  cent  du  prix  de  la 
liste,  ce  qui  represente  une  petite 
avance  sur  les  prix  de  la  semaine 
derniere. 

LES   SIEGES    DE    CHAISE    EN    PLA- 

CAGE    ET    LES   TOURNEVIS 

MONTENT 

Sieges  en  placage.  —  Un  ou  deux 
j  manufacturers  annoncent  que  les 
nouveaux  prix  subiront  une  avance 
de  5  a  10  pour  cent.  Les  iournevis 
avec  manche  en  bois  ont  subi  une 
hausse  de  30  pour  cent  sur  les  an- 
ciens  prix. 

LES    LAMES    DE    SCIE    A    COUPER 

LES    CHEVILLES    BAISSENT 

UN    PEU 

Lames  de  scie  a  couper  les  chevil- 
les.  —  Les  nouvelles  cotations  des  la- 
mes Victor  montrent  une  reduction 
de  12J/2  pour  cent. 

PAS     DE     CHANGEMENT     SUR     LE 
TISSU    MOUSTIQUAIRE    NOIR 

Tissu  moustiquaire  noir.  —  Les 
prix  annonces  pour  1920  sont  les 
memes  que  ceux  de  cette  annee,  e'est- 
a-dire  $3.25  les  100  pieds  carres^ 
LES  GANTS  EN  CANEVAS  ET  LES 
ARTICLES  DE  SPORT  A  LA 
HAUSSE 

Gants  en  canevas  et  articles  de 
sport.   —    Les    manufacturiers    annon- 


cent une  hausse  de  5  pour  cent  sur 
les  prix  des  gants  en  canevas.  La  li- 
gne Reach  d'articles  de  sport  a  mon- 
te de  25  pour  cent  au  cours  de  la  se- 
maine  derniere. 

PAS  DE  CHANGEMENTS  DANS  LES 
PRIX  DU  CORDAGE 
Cordage.  —  La  situation  ne  mon- 
tre aucun  changement.  Le  commerce 
est  tranquille.  II  se  fait  un  peu  d'af- 
faires directes,  mais  les  manufactu- 
riers n'ont  pas  de  misere  a  y  faire 
face.  Les  stocks  de  matieres  premie- 
res sont  bons,  et  a  moins  que  la  ra- 
rete  ne  se  produise  les  prix  suivants 
devraient  etre  maintenus  pendant 
quelque  temps  encore:  Manille  pur, 
la  livre,  32c;  manille  anglais  ou  Bea- 
ver, 28c  et  sisal,  25c. 

LES    PRIX     DES    TOLES     RESTENT 
FERMES 

Toles  noires  et  galvanisees.  —  Le 
commerce  est  un  peu  lent  et  aucun 
changement  n'a  ete  enregistre.  Les 
stocks  sont  assez  bons  et  en  general 
Ton  est  satisfait  de  la  condition  de  ce 
marche.  Les  cotations  sont  les  sui- 
vantes: 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les 100  lbs 

Calibre  10 5.50     6.25 

Calibre  12 5.55     6.20 

Calibre  14 5.60     6.35 

Calibre  16 5.70     6.50 

Calibre  18-20 '   ....     6.35 

Calibre  22-24 6.40 

Calibre  26 6.45     6.50 

Calibre  28 6.75     7.00 

T61e  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 8.35     9.25 

Calibre  28 8.30     8.85 

Calibre  26 8.50 

Calibres  22  et  24    .    .    .    .   7.70     8.35 

Calibre  16 7.50     8.00 

Calibre  18 7.50     8.35 

Calibre  20 7.30     8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LES  PRODUITS  DU  PLOMB  STA- 
BLES; LES  AFFAIRES  TRES 
BONNES 

Produits  du  plomb.  —  Aucun  chan- 
gement a  enregistrer  sur  les  prix  de 
la  semaine  derniere.  Les  manufac- 
turiers disent  que  les  affaires  sont 
bonnes  et  qu'aucun  grand  change- 
ment de  prix  n'est  attendu  dans  un 
avenir   tres    rapproche. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12} 

Rebuts  de  plomb 0.13} 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 

15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3}  la  lb., 

pied   carre\   la  lb 0.12J 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8   lbs, 

pied  carr6 0.09} 


Feuilles  couples,  %c  extra  et 
feuilles  couples  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 

Soudure,  garantie,   la  lb.    .    .    .  0.37 

Soudure,    strictement,    la    lb.    .  0.32} 

Soudure,  commerciale.  la  lb.    .  0.31} 

Soudure,    wiping,    la    lb.    .    .     .  0 
Soudure  a  broche   (No  8)  — 

40-60 o.36 

45-55 o.38f 

50.60 0.41} 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....  0.17 

Zinc  en  lots  brisks 0.18 

LES     PRIX     DE     L'ACIER     MAINTE- 
NUS;   LES    VENTES    PEU    CON- 
SIDERABLES 
Produits    de    I'acier.    —    Les    ventes 
sont      nombreuses      mais      en      petites 
quantites,    et    le    marche      ne    montre 
pas    de    changement.     Les    stocks    de 
matieres    premieres    sont    abondants. 
II    y    a    une    rarete     de    grosses     com- 
mandes   dans    le   commerce    de    I'acier 
et    la    concurrence    y    est    vive.         Les 
prix  suivants  sont  cotes: 

Acier  doux 3  75 

Acier  a   machinerie,   fini   fer    .     3.80 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils   Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier     fondu    Black    Diamond, 

la  lb o.22 

Fer     ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffing  les  100  lbs   ...    .     4.75 

PEU  DE  CHANGEMENTS  DANS 
LES   METAUX    EN    LINGOTS 

Metaux  en  lingots.  —  Avec  des 
stocks  abondants  le  commerce  mon- 
tre une  tendance  a  ralentir.  Les  prix 
du  cuivre  restent  sans  changement. 
Le  ferblanc  a  monte  d'un  centin  la  li- 
vre. Le  spelter  montre  une  tendance 
vers   un  ton   beaucoup   plus  facile. 

Cuivre.  —  Les  ventes  sont  bonnes 
et  les  cotations  sont  sur  la  base  de 
26c  la  livre.  Les  approvisionnements 
sont  suffisants  pour  repondre  a  tou- 
tes  les  demandes. 

Ferblanc.  —  Les  prix  sont  fermes 
et  avec  une  demande  pas  tres  consi- 
derable des  ventes  sont  faites  a  61c, 
soit  un  centin  de  plus  que  la  semai- 
ne derniere. 

Spelter.  —  Les  affaires  sont  tran- 
quilles  et  le  marche  un  peu  plus  -fa- 
cile sans  aucun  ton  permanent.  Les 
cotations  restent  autour  de  9%  cents. 

Antimoine.  —  Les  prix  de.  I'anti- 
moine  sont  un  peu  plus  faciles,  ayant 
subi  une  baisse  de  dix  cents.  Seul  un 
volume  satisfaisant  d'affaires  n'est 
offert. 

Plomb.  —  Une  assez  grande  acti- 
vity regne  sur  le  plomb  avec  des 
prix  stables  a  7y4  cents.  Les  stocks 
sont  suffisants. 
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Aluminium.    —    Aucun    changement 

dans   les  cotations  de   I'aluminium  qui 

restent  a  partir  de  35  cents. 

TUYAU  DE  FER 

Standard   Buttweld 

Les  100  pids. 


Acier 
Noir        Gal. 


Fer  forge 
Noir      Gal. 


y8  pc... 

14  pc... 

%  pc. 

%  PC. 

%  PC. 

1  pc... 
iy4  pc... 
1%  pc... 

2  pc. . . 
2%  pc... 

3  pc. . . 
3%  pc... 

4  pc. . . 


2  pc. .. 
2y2  pc. 

3  pc... 
3%  pc. 

4  pc. . 
4V2  PC 

5  pc. . 

6  pc. . 

7  pc. 

8  pc. 


$  6.00  $  8.00 

4.53  6.66 

4.53  6.66 

5.99  7.57 

7.53  9.66 

11.14  14.28 

15.07  19.32 

18.01  23.10 

24.24  31.08 

38.90  49.7.3 

50.87  65.03 

64.86  81.88 

76.85  97.01 
Standard    Lapweld. 

Acier 

Noir  Gal. 

$27.94  $34.78 

40.66  51.48 

53.17  67.32 

66.70  83.72 

79.03  99.19 

88.00  113.00 

103.00  132.00 

133.00  171.00 

175.00  224.00 

184.00  235.00 


5.13 
5.13 

6.84 
8.68 
12.84 
17.37 
20.76 
27.94 


7.26 
7.26 
8.42 
10.81 
15.98 
21.62 
25.85 
34.78 


Fer  forge 
Noir      Gal. 


$31.64 

46.51 

60.82 

75.90 

89.93 

107.00 

125.00 

162.00 

211.00 

221.00 


$38.11 

57.33 

74.97 

92.92 

110.09 

132.00 

154.00 

200.00 

259.00 

273.00 


LA    PEINTURE 
Les  manufacturers  reviennent  a   la 
fabrication    de    I'automne   et    I'on   s'at- 
tend   a  faire   un   plus   gros  commerce 
d'automne      que    celui    de      n'importe 
quelle    annee   depuis    la    guerre,    avec 
un  ton  uniforme  dans  les  prix.       Les 
niveaux   actuels  devraient    etre    main- 
tenus      pendant     plusieurs     semaines 
pour    I'huile    de    graine    de    I'm    et      a 
moins   que    la    recolte   du    lin    ne   soit 
un     fiasco     complet,     aucune     grande 
fluctuation    ne    se    produira.      La    plu- 
part  des  matieres  premieres  necessai- 
res  dans  la  fabrication  de  la  peinture 
arrivent    lentement,    avec    aucune    ra- 
rete    autre    que      celle    de    I'huile      de 
graine  de  lin  et  de  la  terebenthine. 
LES  STOCKS   D'HUILE   DE   GRAINE 
DE    LIN    SERONT    PEUT-ETRE 

INSUFFISANTS 
Huile  de  graine  de  lin.  —  Bien 
qu'aucun  changement  n'ait  ete  fait 
dans  les  cotations  de  I'huile,  quelques 
maisons  seulement  fabriquent  a  leur 
pleine  capacite  par  suite  de  I'impos- 
sibilite  de  se  procurer  une  quantite 
suffisante  de  graine.  Dans  certains 
quartiers,  on  doute  s'il  y  aura  assez 
d'huile  pour  repondre  aux  besoms 
d'ici  a  ce  que  la  nouvelle  recolte  pu.s- 
se  arriver.  Les  affaires  sont  assez 
bonnes.  Les  cotations  sont  les  sui- 
vantes: 

Nous  cotons: 

Brute_  Gal.  Imp. 

1  a    4  barils 305 

1  a    9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie —  ,  ft71 

1  a     4  barils 6yui 

5  a     9  barils 

Note  _  Par  suite  des  fluctuat.ons 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de   cotations.    La   base  est  tres   nom.- 

nale. 


LA  TEREBENTHINE   EST   RARE   ET 
LES   PRIX   RESTENT   FERMES 

Terebenthine.  —  II  n'y  a  pas  d'a- 
meliorations  en  vue  dans  la"  rarete 
de  la  terebenthine  et  tres  peu  de 
maisons  donnent  des  cotations.  De 
tres  petites  quantites  sont  offertes  et 
meme  la  vente  d'un  gallon  n'est  pas 
encouragee  par  la  majorite  des  mar- 
chands. 

Les  memes   prix  que   la  semaine   sont 
encore  en  vigueur. 

Terebentine — 


Gal.  Imp. 
'.'.'     2.65 


De  1  a  4  barils 

Par  petits  lots 

(Empaquetage  extra) 

LES      PRIX       DU       MASTIC      SANS 
CHANGEMNT;     LES    STOCKS 
A   PEU    PRES  SEMBLABLES 

Mastic.  —  Aucun  changement  n'a 
ete  fait  dans  les  prix  du  mastic.  La 
demande  reste  bonne,  avec  les  stocks 
a  peu  pres  dans  le  meme  etat.  Un 
grand  nombre  de  petites  ventes  ont 
ete  faites,  mais  les  grosses  comman- 
des  sont  gardees  dans  I'attente  d'un 
declin  dans  les  prix.  Ce  declin,  toute- 
fois,  n'est  pas  probable  pour  cet  au- 
tomne. 

Nous  cotons: 

Mastic   Standard: 

Au- 
des- 
j  sous 

5  1      del 

tonnes  tonne  tonne 


En  barils  .  .  . 
En  %  barils  .  . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres  . 
Par  12%  livres 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs. 


$5.00  $5.25  $5.60 
5.15  5.40  5.75 
6.10 
6.35 
6.60 
8.35 
8.85 
7.40 


5.85 
6.10 
6.35 
8.10 
8.60 
7.15 


6.45 
6.70 
6.95 
8.70 
9.20 
7.75 


LEGER    CHANGEMENT    DANS    LES 
VITRES 

Vitres.  —  Les  escomptes  sur  lea 
commandes  par  lots  d'une  caisse  se 
sont  raffermis  etant  actuellement  de 
15  a  20  pour  cent.  Les  escomptes 
sur  les  glaces,  pour  livraison  en  ville, 
sont  a  present  de  35  pour  cent. 
PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et   blanc— en    paquets  2% 
livres    $9.50  les  100  livres,  en  paquets 

de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  l.o.b. 

Montr6al. 

Llqulde-bronze. 

Liquid  e-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 

Huile  de  banane,  gall.   ..$3.50    $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu.  „  .„ 

La  livre 0.11    0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres  0.09J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres °15 

Terre  d'Ombre  brulee,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09i 


Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.09 J 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulee,  No  1,  100 

livres 0.9  J 

Terre  de  Sienne  brulee,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17    0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25    0.41 

Vert  Brunswick,  100  livres.  0.12    0.14 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres   0.15    0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06    0.10 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1 0.054 

Noir  fin,  pur  sec 0. 09J 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  .  .0.05 J  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.03 1 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..  0.06    0.10J 

Ochre  francais,  barils 0.08 

Ochre   sapin,   100   livres    ..0.07    0.08 

Rouge  Super  Magnetic 0.03 J 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

COULEURS  A   L'HUILE   PURE 

boites  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23    0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30    0.32 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25    0.28 

Verts,  purs 0.28    0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  Ultra-marin 0.45    0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de  Chine 1.00 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre  d'enseigne 

pur 0.38    0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47* 

Albagloss 4.02J 

Code. 

Colle  All-Round  Brantford — 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 

Vitre  Simple    Double 

epais-      epais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessus  de  25  ..   ..$16.80     $22.90 

26  a  34 17.80       24.85 

35  a  40 18.35       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70      35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 
Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 
Comptant,  2  pour  cent, 
f.o.b.    Montreal,    Toronto,    London 
Hamilton. 
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Le  Marche  de  P  Alimentation 


tfercredi    soir,    le    10   septembre    1919. 

II  y  a  eu  un  ton  general  de  faibles- 
,e  sur  tout  le  marche  des  viandes 
raiches  qui  a  eu  pour  resultat  un 
leclin  de  50  cents  sur  le  prix  des 
lores.  Le  beurre  a  encore  baisse  de  2 
ents.  Les  oeufs  sont  tres  rares  et 
iar  suite  leurs  prix  restent  fermes. 
„ES  VIANDES  FRAICHES  MON- 
TRENT    DE    LA    FAIBLESSE 

Viandes  fraiches.  —  Un  ton  tres 
aible  regne  sur  tout  le  marche  des 
iandes  fraiches  et  les  prix  des  pores 
nt  baisse  de  50c. 

Nous  cotons: 
'ores   vivants 21.50 

Pores,  prepares — 
"ues  aux  abattoirs,  petits 

65.90   lbs 32.00 

'ruies  (pesantes)    ....   25.00  25.50 

Pore  frais — 


0  33 

0.40 

igot    de    pore    (trimm6) 

0.44 

-onges  (trimm£es)    .    .    . 

0.43 

-olives  (non  trimm^es)    . 

0.40 

:6te»,  Spare 

.... 

0.26 

Ipaules  (trimmges)    .    .   . 

0.30 

0.32 

Boeuf  frais— 

(Steers  et  Heifers) : 

Jtiartiers   derriere    .    .    . 

0.26 

luartiers  devant   .... 

0.15 

ionges 

0.34 

0.14 

0  22 

0  25 

(Vaches)  — 

luartiers  derriere  .... 

0.20 

0.22 

luartiers    devant    .     .     . 

0.12 

>onges 

0.27 

0.23 

ihueks 

0.12 

lanehes   

0.18 

'eaux  (suivant  quality)    . 

0.22 

0.25 

^gneaux.    30-40    lbs.    (en- 

tiers),  la  lb 

0  20 

0.25 

louton 

0.20 

-ES   VIANDES    FUMEES 

RESTENT 

FERMES 

Viandes  fumees.  —  My 

a   une   bon- 

ie  demande  pour  les   vian 

des  f 

umees 

:t  rien   n'indique  que   le  ton   va 

deve- 

)ir  plus  facile. 

Nous  cotons: 

Viandes  pr6parees — 

Jambons: 

Medium,  fum§s,  la  lb— 

poids)    1214    Ibr.    .     .     . 

0.46 

4  20  .... 

0.44 

:o-25 

0.40 

:5-3o   .    .    . 

0.39 

Dos— 


0.57 


0.57 


Ordinaire 0.53 

Bacon — 

)ejeuner,  la  lb.    (suivant 
quality 0.53 

*oule\  la  lb 0.38 

Viandes  salves  seches — 

-ong    (clear)    bacon    .     .     0.34     0.34i 
Pore  en  baril — 

Canadian   short   cut     (lb.) 
morceaux    30-40 65.50 

)os,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 70.50 


Dos,    morceaux   30-40    .    .   62.00  62.50 
Pore,  dos  gras  (clear)  brl     ....   70.50 

Pore,  lourd   (baril) 70.50 

Pore  engraisse  aux  feves 

(baril) 56.00 

LE  COMMERCE  DU  SAINDOUX 
ACTIF;     LES    PRIX    STABLES 

Sandoux.  —  Le  commerce  a  ete  ac- 
tif  et   les   prix   restent   stables. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs.  la  lb 0.361 

Tinettes,  50  lbs.  la  lb 0.37 

Seaux,    20   lbs,   la   lb 0.37| 

Morceaux,  1  lb.  la  lb 0.38? 

PAS  DE  CHANGEMENT  DANS  LES 
VIANDES    CUITES 

Viandes  cuites.  —  Avec  une  bonne 
demande,  le  marche  des  viandes  cui- 
tes   reste    sans    changement. 

Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.15 

Langue  de  boeuf  en  gel6e,  choix  0.70 

Langue  de  pore  en  gel6e   .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.   .    .    .  0.32 

Jambons,  rotis 0.65 

Veau  et  :angue 0.25 

.Jambons.  rotis 0.65 

Jambons,  cults 0.65 

Epaules,  roties n  60 

Epaules,  bouillies O.fio 

Pat6s  de  pore   (douz.)    ....  0.85 

Boudin,  la  lb 0.12 

LE  COMMERCE  DE  LA  GRAISSE 
VEGETALE    TRES    BON 

Graisse  vegetale.  —  II  se  fait  ac- 
tuellement  un  bon  commerce  de  grais- 
se vegetale.  Les  prix  restent  ceux  de 
la   semaine  derniere. 

Nous   cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb 0.30| 

Tinettes.    50    lbs 0.31 

Seaux,  20  lbs,  la  lb 0.31 :; 

Morceaux  de  1  lb.  la  lb.  4     0  33  0.34 

LE  BEURRE  SE  VEND  53c 
Beurre.  —  Les  arrivages  de  beurre 
aujourd'hui  ont  consiste  en  812  pa- 
quets,  contre  pas  un  pour  le  meme 
jour  de  la  semaine  derniere,  et  74 
pour  la  date  correspondante,  il  y  a  un 
an.  II  n'y  a  rien  de  bien  important 
a  signaler  sur  le  marche.  Les  affai- 
res sont  generalement  tranquilles  et 
les   prix    restent   stables. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 
Cremerie  pasteurise'    ...      0  51j   0.55 
Le  meilleur  cremerie    .    .      0.54]   0.54 '. 

Bon   cremerie 0.53V  0.532 

Le  meilleur  de  ferme  .  .   .     0.49     0.50 

LE     FROMAGE     EN     ASSEZ     BONNE 
DEMANDE 
Fromage.    —    La    demande    du    fro- 
mage est  assez   bonne  et  les  prix  res- 
tent  sans  changement. 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24* 

No.  3,  la  lb 0.24 


PAS    DE    CHANGEMENTS    DE    PRIX 
SUR    LA    MARGARINE 
Margarine.   —    Les    prix    de    la    mar- 
garine   n'ont    pas   change    au   cours   de 
la    semaine.    Les    affaires    en    general 
sont   bonnes. 
Margarine: 
En     moules,     suivant     la 

quality   la   lb 0.37     0.39 

En    tinettes       suivant    la 

quality,    la   lb 0.34     0.36 

LA      PRODUCTION      DES      OEUFS 

DIMINUE 
Oeufs.  —  Les  oeufs  se  vendent  bien 
dans  le  moment.   II  y  a  eu  une  grosse 
diminution   dans   la   production,  ce  qui 
a   pour  effet   d'affermir   le    marche. 

Oeufs  Btrictemenl   frais 0.66 

De  choix 0.62 

No  1 0  55 

No  2 0.52 

LES  PRIX  DES  VOLAILLES  SONT 
ELEVES 

Volailles.  —  Des  prix  eleves  sont 
en  vigueur  sur  toutes  les  varietes  des 
volailles.  Les  arrivages  sont  peu  con- 
siderables  et    la    demande    est   active. 

Voici  les  prix  du  gros  que  nous  co- 
tons: 

Dindes    dent  repot    frlgori- 

fique 0.50  0.53 

Volailles    d  entrepot    frigo- 

rifique 0.44  0.45 

Pouleta    frais    tu6s    .     .     .  0.40  0.44 

Cannetons  frals  tues    .    .  0.46  0.48 

Cannetons  ordlnaires   .    .  0.40  0.41 

Oies  frais  tu^es   ....  0.28  0.30 

LA  DEMANDE  EST  BONNE  POUR 
LE  POISSON 
Poisson.  —  La  demande  est  bonne 
dans  le  moment  pour  le  poisson  et 
les  approvisionnements  suffisent  pour 
repondre  aux  demandes.  Les  prix  res- 
tent sans  changement. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dcr<§ 0.22 

Anguilles.  la  lb 0.12 

Bullheads  (preparers) 0.15 

Gaspereaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12  0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Fletan.  Est 0.23  0.24 

Fletan.   Ouest 0.23  0.24 

Morue,   tranchee    ....     0.10  0.12 

Morue  pour  le   marche-     .     0.07  0.08 

Carrelets 0.07  0.09 

Crevettes 0.40 

Homards   vivants 0.45 

Petit    brochet     (pike),    la    lb.      .  0.13 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.28  0.30 

Saumon  de  Gaspe"    ....     0.35  0.40 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson   blanc 0.17  0.18 

Truite  de  ruisseaux  .    .    .     0.35  0.40 
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L'EPICERIE 

Les  marches  cette  semaine  sont 
tranquilles  et  il  y  a  tres  peu  de  chan- 
gements  de  prix  a  signaler.  Le  com- 
merce des  fruits  et  des  provisions  a 
montre  un  peu  d'activite.  Les  raisins 
montrent  une  augmentation  de  2c  a 
3c  la  livre  sur  les  prix  de  I'an  der- 
nier. Les  articles  d'epicerie  generaux 
montrent  tres  peu  de  changements 
avec  de  bonnes  affaires  en  vue.  Les 
marchands  de  gros  s'attendent  a  faire 
de  grosses  affaires  a  mesure  que  la 
temperature  froide  approche.  Les  ven- 
tes  d'epices  augmentent.  Le  marche 
du  the  et  du  cafe  est  bon  et  les  pers- 
pectives sont  belles  pour  I'avenir. 
LA  DEMANDE  AUGMENTE  POUR 
LE    CAFE 

Cafe.  —  Avec  I'approche  de  la  tem- 
perature plus  froide,  il  y  a  une  aug- 
mentation dans  la  demande  pour  le 
cafe.  Cela  a  eu  pour  effet  de  main- 
tenir  le  marche  ferme. 

Nous  cotons: 

Bogotas,   la   lb 0.45  0.47 

Jamaica,   la   lb 0.40  0.43 

Maracaibo,   la  lb 0.42J  0.44 

Mocha    (types) 0.44  0.47 

Mexicain,  la  lb 0.44  0.46 

Rio,   la   lb 0.37  0.39* 

Santos,  Bourdon,  la  lb.   .   .  0.44  0.49 

Santos,  la  lb 0.43  0.45 

Cacao: 

En  boites  de  1  lb.,  la  douzaine  5.25 

En  boites  de  %  lb.,  la  douzaine  2.75 

En  boites  de  %  lb.,  la  douzaine  1.45 

Dimension  10s,  la  douzaine   .    .  1.10 

LE  MOUVEMENT  EST  BON  POUR 
TOUTES  LES  EPICES 
Epices.  —  II  y  a  une  demande  con- 
tinuelle  pour  toutes  les  epices,  mais 
il  n'y  a  pas  de  changements  de  prix 
a   enregistrer. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.32  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.60  0.70 

Creme   de   tartre    (francai- 

se,  pure) 0.85  0.95 

Americaine  (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Cingembre 0.30  0.40 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.35 

Macis 0.80  1.00 

Epices  melangees    ....  0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....   0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.60  0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en    poudre)  1.00  1.10 
Graine    de    cardemome,    la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi   (carraway)   holl.  no- 
minal    0.75  0.80 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine    de   celeri,    en   vrac 

(nominal) 0.75  0.80 


0.28 
0.22 


Noix    de    coco     filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21 

Piments  ,entiers 0.20 

LE  THE  EST  TRES  FERME;  PAS 
D'AVANCE 

Thes.  —  Le  commerce  est  actif 
dans  les  thes  et  le  ton  s'affermit  de 
plus  en  plus.  Toutefois,  rien  n'indi- 
que  que  des  avances  seront  faites 
dans  le  moment. 

Nous  cotons: 

Pekoe,  Souchongs,  la  lb.  .  0.45  0.47 

Pekoes,  la  lb 0.49  0.52 

Orange  Pekoes 0.53  0.55 

Thes  Japon — • 

Choix 0.65  0.75 

Early  Picking 0.55  0.70 

Javas — ■ 

Pekeos 0.39  0.41 

Orange  Pekeos 0.44  0.47 

Orange  Pekoes  brise   .    .    .   0.40  0.43 

Les  qualites  inferieures  de  thes  bri- 
sks peuvent  etre  obtenues  des  mar- 
chands de  gros  sur  demande  a  des 
prix  raisonnables. 

LA  DEMANDE  DE  LA  FARINE 
AUGMENTE 

Farine.  —  II  y  a  une  amelioration 
marquee  dans  la  demande  pour  la  fa- 
rine et  le  ton  du  marche  est  tres  fer- 
me. 

Nous  cotons: 

Chars  straight  ou  mixtes, 
50,000  lbs,  sur  la  voie,  le  ba- 
ril,  en  (  2)sacs  de  juste,  98 
lbs 11.00 

La  lb.  en  (2)  sacs  de  coton,  98 
lbs 11.15 

Petits  lots,  le  baril  (2)  sacs  de 
jute,  98  lbs 11.30 

Farine     de     ble     d'hiver 

(baril) 11.00  11.50 

LES  NOURRITURES  EN  GRANDE 
DEMANDE 
Nourritures.  —  En  depit  des  prix 
eleves  demandes  pour  les  nourritures 
la  demande  est  tres  considerable  et 
cela  a  pour  effet  de  maintenir  les 
nouvelles  cotations  annoncees  la  se- 
maine derniere. 

Nourritures — 

Shorts: 
Chars  melanges 55.00 

Son: 

Chars  melanges 45.00 

Avoine   moulue    ....    60.00     68.00 

Orge    (chop) 60.00     70.00 

Midlings  speciales 56.00 

Farine  a  nourriture   (sac 

de  98  lbs) 3.50  -3.75 

Nourriture  de  gluten 

(22%  de  proteine): 

F.    O.    B.    Cardinal 56.50 

F.   O.   B.   Fort  William    .    .    .     55.00 

LE    PRIX    DES    POMMES    BAISSE 
Fruits.    —    De    gros    arrivages      de 
pommes   canadiennes   ont   eu    pour  ef- 
fet de  faire   baisser  les  prix  au  cours 
de  la  semaine. 
Nous  cotons: 

Pommes — 

Paniers 2.50  3.00 

Barils,  No  1 6.50  7.00 

Duchesse,  No  2 5.50  6.00 

Fratches    jaunes     transpa- 

rentes 4.50  5.00 

Abricots,  boite 3.25 


Bananes    (suivant  qualite) 
regime   .........     5.00 

Bluets,  pinte 

(11    paniers 

Canteloupes,   douz 

Pamplemousses    (de   choix 

Porto  Rico) 4.50 

Raisin  (panier  de  30  lbs)  .... 
Citrons  (Messine)  .  .  .  6.00 
Melons    (Montreal),    doz.  20.00 

Melons  d'eau,   chacun 

Poires,      Califomie,      (No 

110) 4.75 

Peches,  Californie  (boite)     

Prunes,   boite 2.75 

Oranges    Cal.    Valances..     6.50 

"       150 

"       176 

200-216 

"      de    sang    


6.00 
0.30 
3.75 
2.75 

5.50 
4.00 
7.00 
25.00 
0.75 

5.00 
1.75 
3.00 
7.00 
4.50 
5.00 
5.00 
4.50 


LE     FOIN     ET     L'AVOINE    SANSi 
CHANGEMNT 

Foin  et  avoine.  —  II  n'y  a  pas  de 
changement  a  enregistrer  sur  les  prix 
de  ce  marche  durant  la  semaine. 

Nous  cotons: 
Foin,  paille,  grain   (prix  du  gros,  pa 

lots  de  chars) : 
Bon,  No  1,  tonne  de  2,000  lbs  $26.00 

Bon,  No  2 23.00 

Bon,  No  3 22.00     21.00 

Paille n.oo 

Avoine: 

No   2   C.W.    (34  lbs) 1.03 

No  3  C.W l.oi 

Extra  Feed 1.02 

No  1  Feed 1.00 

No  2  Feed l.ou 

Orge: 

No  3  Extra   . 1.57 

No  3 1.56 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'elevatei 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  d( 
sacs. 

LES       PATATES      SUBISSENT      U 
LEGER    DECLIN 
Legumes.  —  II   y  a  eu   un   leger  d 

clin  dans   le  prix  de  certains  legumt 

au   cours   de    la   semaine.    Le   prix  d< 
patates   a    baisse    un    peu.    Les   nave 

et  les  tomates  sont  plus  faciles  auss 
Nous  cotons:- 

Feves      nouvelles,       Mont- 
real,  sac  de   20  lbs 1.2! 

Betteraves,  nouvelles,  doz. 

(Montreal) 0.4' 

Concombres,      (Montreal), 
douzaine 

Chicoree,    douz 

Choufleur  (Montreal)  doz. 

Choux    (Montreal),    douz. 

Carottes    (nouvelles)   doz. 

Celeri,  douz : 

Ble-d'Inde    (le    sac,    doz.) 

Choux    (Montreal)    douz. 

Laitue   (frisee)   douz.    .    . 

Laitue    (Montreal)    tete.. 

Champignons,  la  lb.  .    .    . 

Panier    (d'environ    3    lbs) 

Oignons  Texas,  le  panier 

Jaunes,  sac  de  95  lbs.  .    . 

Rouges    (paquets),    douz. 

Parsil   (canadien)    .... 

Patates      (Montreal),     sac 

de  90  lbs 2 

Radis,  douz 0.1 

Rhubarbe,  douz 0.: 

Epinards,   boite 0.' 

Navets,  Quebec,  le  sac 1.1 

Navets    nouveaux,    douz..      0 

Tomates    (Montreal),   boite 

de  30  lbs l.i 

Tomates    serre    chaude,    la 
lb 0 


0.20 

0.2 

0.7 

1.50 

2.0 

0.7 

0.15 

0.2 

1.0. 

0.15 

0.2' 

0.7' 

0.2 

0.5 

1.7 

4.0 

4.e 

7.0 

1.C 

0.: 
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ES  LIVRAISONS  DU   SUCRE  SONT 
SATISFAISANTES 

Sucre.  —  Les  raffineries  ont  enco- 
e  plus  de  travail  qu'elles  ne  peuvent 
aire,  mais  la  situation  n'indique  pas 
n  aspect  plus  serieux  que  celui  de  la 
emains  derniere.  Les  livraisons  sont 
ssez  satisfaisantes. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 
.tlantic,  extra  granule^  ....   10.50 

icadia,  extra  granule 10.50 

t.  Lawrence,  extra  granule  .  .  10.50 
anada,  extra  granule  ....  10.40 
lominion  cristal  granule  ....  10.50 

llace,  barils 10.70 

lace,  (boites  de  25  liv.)    11.10 

lace\    (boites    50   livres)    10.90 

lace,  1  livre 12.20 

aune  No  1 10.10 

aune  No  2  or 10.00 

aune  No  3 9.90 

In  poudre,  barils 10.60 

)n  poudre  50s 10.80 

In  poudre  25s 11.08 

ubes  et  d<§s.  100  lbs 11.10 

ubes,  boites  de  50  lbs.  .  .  .  11.20 
ubes,  boites  25  livres   ....   11.30 

ubes,  paq.   2  lbs 11.50 

n  morceaux  Paris,  barils  .   .   .   10.55 
"      100  lbs 10.65 


lbs. 
lbs. 
lbs. 


10.75 
10.95 
11.70 
12.45 
11.10 
11.20 
11.30 
11.50 


boites  50  lbs 

boites  25  lbs 

"      cartons  5  lbs 

"      cartons  2  lbs 

rystal  Diamond,   barils    . 

boites    100 

"      boites      50 

"      boites      25 

'emerara,  pale,  la  lb 0.10 

PAS  DE  CHANGEMENT  SUR  LE 
MARCHE  DES  CONSERVES 

Conserves.  —  Le  marche  des  con- 
erves  est  stable,  mais  tranquille 
our  toutes    les    lignes.    Aucun    chan- 

ment    de    prix    a    signaler    pour    la 
;maine. 
ONSERVES  DE  FRUITS 

Nous   cotons: 

ommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40     1.65 

ommes,  3s.,  doz 1.80     1.95 

ommes,  gall.,  doz 5.25 

lueberries,  2s 2.40 

Iroseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .   .     4.65 

gallon,  doz 16.00 

'erises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    epais,    la 

douz '    4.40 

erises     blanches,     sans 

noyau 4.40 

ooseberries,  2s  doz 

ooseberries,   2s.    (seaux)   2.774. 

'eches,  20  onces,  doz 

eches,  No  2 2.80 

'eches,  2y2 3.75 

oires,  2s 2.50 

aires,  2%s 

2s.  (sirop  clair).    .    .    . 
inanas  (gratt<§  et  tranche^  2s. 

'nnanas  2^s 

"lines,  Lombardie  ....  2.00 
Reines-Claudes,        ver- 

tes,  2s 

Reines-Claudes     (sirop 

clair)    2s 4.65 

I'amboises,   2s 4.65 

'•amboises,  2%s  .... 

raises,  2s '  465 


4.50 

4.50 
4.65 
2.80 

3^00 
4.00 
2.90 
3.25 
1.90 
3.60 
4.50 
2.20 

2.45 


LEGUMES 
merges  (amencaines  ver- 
tes),  doz.  2%s 


5.75 


A.sperges  importers,  21/2s..   4.85  5.25 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .  1.95  2.00 

Feves,   Refugee 1.75 

Bld-d'Inde   (2s) 2.10  2.35 

Betteraves,   2  liv 0.95 

Carottes  (tranchees),  23.  .   1.45  1.75 

B16-d'Inde   (en  6pis)   gal.    .   7.25  7  50 

Epinards,   3s 2.85 

Epinards  Californie,  2s   .    .   3.15  3.50 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,  2^>s 2.10 

Tomates,   3s 2.15 

Tomates,  gallons 6.00  7.024. 

Citrouille,    2y2s.    (douz.)    1.10 

Citrouille,  gallon   (douz.)    3.25 

Pois,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June   ....     1.924  1.974 

Pois,  tres  fins,  20  oz 3.00 

Pois,  2s.,  20  oz 1.574 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

POISSON 
Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.15 

Chums  ,  boites    de  %  lb., 

plates 1.124 

Boites    hautes    de     1     lb. 

caisses    de  4  dz,  la  dz.     4.50  4.80 

Pinks,   1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes   .    .    .     2.60  2.75 

Pale,  y2  lb.,  douz 1.37* 

Pale,  1  lb.,  douz 2.374 

Pinks,  y2  lb.,  douz 1.624 

Cohoes,   1  lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,   1   lb.,   plates 2.25 

Cohoes,  %  lb.,  plates 175 

Red  Springs,  1  11).,  hautes     4.00  4.6(1 

Red  Springs,  %  lb 2.45 

White  Springs   (Is) 2.30 

Saumon     Gaspe\     marque 
Niob6  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1    lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.50 

Pilchards,  1  lb.,  hautes  .  1.90  2.00 
Steak    de    baleine,    1   lb., 

plates 1.90 

Harengs,     kippers,     douz. 

(caissse    de    4    douz.) 2.25 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates)   douz 2.25  2.50 

Haddies    (lunch),  V2  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)  douz.  .  .  2.25  2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25  6.75 

Sardines  norv^giennes,  la 

caisse  de  100  (%s.) 25.00 

Sardines   canadiennes  (sui- 
vant     la     quality),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  frangaises 32.00 

Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz : 190 

LE  TON  DU  MARCHE  DES  FEVES 
EST    FERME 

Feves.  —  La  demande  pour  les  ve- 
ves    canadiennes   continue    d'etre   tres 

bonne  et  en  general  le  ton  du  mar- 
che devient  de  plus  en   plus  ferme. 

Nous  cotons: 

Feves    canadiennes,    tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.40  5.70 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 4.50  4.60 

Yellow  Eyes 5.50 


Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  r^colte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

LE    MARCHE    DES    SIROPS    ET    DE 

LA   MELASSE   EST  TRES  ACTIF 

Sirops  et  melasses.  —  Le  marche 
des  sirops  et  de  la  melasse  a  ete  tres 
actif  au  cours  de  la  semaine,  mais  il 
n'y  a  pas  de  changements  a  noter 
dans  les  prix. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl6-d'Inde: — 
Barils,    environ    700    livres    .     .     0  081 

%  baril 0.084 

Kegs 0 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites    de    10   livres,   caisse    % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites    de    20   livres,   caisse    % 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .     2.60 

3  galls.,  seau  38y>   liv.,  chaque     3.85 
5  galls.,  seau  65  liv..  chaque  .   .     6.25 

Sirop  de  ble-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,   14   douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,    2   douz.,   a   la 

caisse 7.50 

Vi   barils.  les  100  livres   ....   10.25 

Barils,  les  100  livres 10  00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).     4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 0.98     1.03 

Barils 1.01     1.06 

%  barils 1.03     1.08 

Melasses  ^ntigoa — 

Puncheons 0  95 

Barils 0.98 

LES    PRODUITS    DE    LERABLE 
SANS    CHANGEMENT 

Sucre  et  sirop  d'erable.  —  Le  mar- 
che n'offre  rien  de  remarquable  cette 
semaine  et  les  prix  n'ont  pas  subi  de 
changements. 

Nous  cotons: 

Sirop  durable — 
Boites  de  13^  lbs  (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites  10  livres,  6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,   12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boites  2V2  livres,  24  a  la  cais- 
se, la  caisse 21.30 

Sucre    durable    (nominal)    0.27     0.32 

Miel  clover:  — 

Comb   (fancy) 0.30 

Comb    (No   1) 0.28 

En  boites.   60  livres 0.26 

En   seaux,  30  livres 0.27 

En  seaux,   10  livres 0.28 

En  seaux.     5   livres 0.28 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18     0.20 

LE    PRIX    DES    PEANUTS    MONTE 
Noix.  —  A  I'exception  des  peanuts. 
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il  n'y  a  pas  de  changements  a  noter 
dans  les  cotations  au  cours  de  la  se- 
maine.  Les  Espagnoles  No  1  ont  mon- 
te  de  3c  la  lb.  et  les  Espagnoles  sa- 
lees  No  1  ont  subi  aussi  une  avance 
de  4c. 

Nous  cotons: 


0.29 
0.15 
0.29 
0.26V 


Amandes,  la  lb 

Amandes  (6cal6es)    ....   0.57 

Amandes   (Jordan) 

Noix  du  Bresil  (nouvelles) 
Noix  du  Bresil  (med.)  .  . 
Avelines  (Sicile),  la  lb.  . 
Avelines  Barcelone  .  .  . 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10 

Peanuts    (roties)    — 
Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32 

Jumbo 0.20 

Fancy 0.16 

Extras 0.12 

Salves    espagnoles,    la    lb.  0.29 
Ecalees   No   1,    Espagnoles  0.25 

Ecalees  No  1 0.16J 

Ecalees  No  2 

Peanuts   (salves)   — 

Fancy  entieres,  la  lb 

Fancy  cass^es,  la  lb 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32 

Pecans,      Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 

Noix  (Grenoble) 0.29 

Noix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)     0.23 

Noix   (6cal6es) 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30 


0.28 
0.60 
0.70 
0.33 
0.17 
031 
0.30 

0.15 

0.35 

0.23 
0.17 
0.14 
0.30 
0  26 
0.18 
0.14 

0.38 
0.33 

0.35 

0.35 

0.24 

0  60 
0.35 

0.25 
0.90 
0.33 


LES  RIZ  SONT  FERMES;  LES 
PRIX    SANS    CHANGEMENTS 

Riz.  —  II  y  a  une  tendance  tres 
ferme  a  noter  sur  toutes  les  varietes 
de  riz,  mais  aucun  changement  de 
prix  n'a  ete  recu  au  cours  de  la  se- 
maine. 

Nous   cotons: 

Ice  Drips,  Japon  (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 17.00 

Honduras 18.00 

Siam  No  2 13.00 

Siam  (fancy) 12.00 

Rangoon  "B" 13.00 

Rangoon  "CC" 12.75 

Pakling 13.00 

Mandarin 13.75 

Tapioca,    la   lb.    (seed)    .    .    0.15     0.16 
Tapioca  (flake)    ....     0.12J     0.13 
Tapioca  (pearl) 0.15  0.16 

LES  RAISINS  EPEPINES  SUBIS- 
SENT  UNE  GRANDE  AVANCE 
Fruits  sees.  —  Le  prix  des  raisins 
epepines  a  subi  une  grande  avance, 
variant  de  2{/2  a  3  cents,  sur  ceux  de 
la  semaine  derniere.  II  n'y  a  pas  de 
changements  a  noter  sur  les  autres 
item. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy 0.30 

Pommes  (evaporees) 0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 


Grand  choix 0.21 

12  onces  par  paquet   .    .    .  0.16 

Poires 

Pelures  (anciennes) — 

Citron 

Lemon 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes  

4  couronnes   

5  couronnes   

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16  onces    .    .    .  0.17 

Raisin  Malaga,  5  cr 

Muscatels,   loose,   3   couronnes, 

la  lb 

Muscatels,     4     couronnes, 

la  lb 

Epepine  de  choix,  12  onces  

Epepin6  fancy,  paquets  de 

16  onces  

Epepine  de  choix,  paquets 

de  15  onces   

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces  

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces  

Sans  pepins   (fancy) 

Sans  pepins  (fancy) 

Valence,   choisi 

Valence,   4  couronnes,  par 

couches   

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27$ 

Corinthe    (grec)    en    vrac 

12  onces  

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .  0.20 
Paquets  de  15  onces  .    .    .  0.20$ 


0.24 
0.18 
0.25 

0.45 
0.36 


0.23 


5.50 
6.75 
7.50 


0.19 
2.25 

0.15 

0.13 
0.12 

0.14 

0.17 

0.14 

0.16 
0.18 
0.17 
0.11) 

O.lli 

0.20 

0.28 
0.18 
0.16 
0.23 
0.23 


Pour  Satisfaire  la  Clientele 

qui  manifeste  du  mecontentement 
de  voir  hausser  sans  cesse  le  prix 
du   cafe     —    poussez   la   vente  de 

Postum    Cereal 

ET  DE 

Instant    Postum 

'Pas  df  avance  de  prix  pour  ces  deux  produits  ! 
Canadian  Postum  Cereal  Co.,  Ltd. — Windsor,  Ont. 


En   ficrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOI  NTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frals 

Pondus  et  Plume 

Demand6s  par 

P.   POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Proprlelaire 

COTE 

DU 

PALAIS 

Plan 

America 

in, 

$3.00,   $3.50   et 

$4.00 

pa 

r  jour. 

Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujour*  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasln. 

BRODIE   &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  436 


Arthur    Brodeur, 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne   Kola 


Cidre   Champagne 

Cldre  de  Pomme 

Eau  Mlnerale 

Fralse 

Orange 

Siphon,   Etc. 


35  rue  Frontenac,  tt?lephonE 


LASALLE  256 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Ouillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TBOIS-RIVIERES 


Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de  Calf,  (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  calsse 

(36-10s.) 6.25 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.25 


Paquets  seulement,  Excel- 
sior       0.20 

Paquets  seulement,  Excel- 
sior    0.19     0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boltes  de 

10  lbs 2.60     3.00 

Figues  blanches  (boftes  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 


Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Pruneaux — 

Californie  (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....  0.22 

80-90s 0.19 

90-lOOs 0.15  0.17 

100120s 0.14 


Debouches  commerciaux  pour  les  produits  canadiens 


"Le  Prix  Courant"  se  fera  un  plaisir  de  mettre  tous  les 
interesses  en  relations  avec  les  maisons  d'affaires  dont  les 
demandes  sont  mentionnees  plus  bas.  Toutefois,  il  ne  faudra 
pas  oublier  pas  oublier  de  mentionner  le  numero  de  I'item. 

1980.  Gramophones,  Etc. — Une  maison  de  Glasgow  est  su» 
e  maiche  pour  des  gramophones  et  des  moteurs  a.  gramo- 
phone pouvant  faire  concurrence  aux  autres  deja  sur  le  mar- 
die. 

1981.  Accessaires  d'automobiles. — Une  maison  de  Glas- 
gow demande  des  catalogues  et  des  listes  de  prix  d'accessol- 
rea  d  automobile,  tels  que  comes,  m^caniques  et  eiectriques, 
pompes  a  pneus,  lampes,  chapeaux  de  moyeu,  etc.,  etc. 

1983.  Homespun. — Une  maison  des  Barbades  desire  entrer 
en  relations  avec  des  manufacturiers  canadiens  de  home- 
spuns. 

1984.  Sous-vetements. — Une  maison  de  marchands  k  com- 
mission des  Barbades  aimerait  k  representer  une  maison  ca- 
nadienne  de  sous-vetements. 

1985.  Farine. — Une    maison    de    marchands   a   commission 
*   Barbades  aimerait  a  communique!-  avec  des   minoteries 

canadiennes   dgsirant   un  representant   dans   les   Indes   Occi- 
dentals. 

1986.  Bacon  et  Jambon. — Une  maison  de  marchands  k 
commission  des  Barbades  desire  representer  une  maison  ca- 
nadienne  pour  le  bacon  et  le  jambon. 

1988.  Viandes  en  conserves. — Une  maison  de  represen- 
tant s  de  manufacturers  desire  representer  dans  les  Barba- 
des une  maison  canadienne  de  salaison  fabricant  des  conser- 
ves de  viande  faisant  de  Importation. 

1989.  Conserves  de  poisson. — Une  maison  de  represen- 
tants  de  manufacturiers  dans  les  Barbades  desire  entrer  en 


relations  avec  des  exp^diteurs  canadiens  de  conserves  de 
poisson,  exportant  directement  et  ne  faisant  pas  affaires  par 
l'intermediaire  de  maisons  k  commission.  Les  maisons  de 
la  cote  de  l'Atlantique  auront  la  preference. 

1991.  Clous  de  broche. — Une  representant  de  manufactu- 
riers dans  les  Barbades  aimerait  k  representer  un  manufac- 
turiers canadien  de  clous  de  broche. 

1992.  Farine. — Un  representant  de  manufacturiers,  dans 
les  Barbades,  aimerait  k  entrer  en  relations  avec  des  mino- 
tiers  canadiens  d£sirant  faire  de  l'exportation. 

1993.  Sulfate  d'ammoniaque. — Une  representant  de  manu- 
facturiers, dans  les  Barbades,  aimerait  k  correspondre  avec 
des  expediteurs  de  sulfate  d'ammoniaque. 

1995.  Moulins   a    vent   et   pompes. — Un  importateur    fran- 
gais  de  moulins  a  vent  et  de  pompes,  au  Maroc,  aimerait    a 
recevoir  des  catalogues  et  des  listes  de  prix  d'exportateurs 
canadiens  de  ces  articles. 

1996.  Produits  alimentaires. — Un  importateur  de  Paris 
desire  exp^dier  en  France  les  produits  alimentaires  suivants 
du  Canada:  sucre,  saumon  (en  boites),  fromage,  beurre,  ho- 
mard    (en  boites). 

1997.  Papier. — Une  society  de  Paris,  ayant  un  capital  de 
1.500,000  francs,  importe  beaucoup  de  papier  en  France.  Elle 
donnerait  d'importantes  commandes  de  papier  blanc  sating 
pour  Imprinter.  Elle  aimerait  a  recevoir  des  cotations  et  des 
gchantillons. 

1999.  Journal  de  commerce. — Un  journal  de  commerce  de 
Paris  desire  avoir  un  correspondant  dans  chaque  gi-ande  ville 
du  Canada.  Ce  journal  se  met  a  la  disposition  de  tous  les 
homines  d'affaires  canadiens,  agriculteurs,  marchands  et  ma- 
nufacturiers pour  leur  fournir  tous  les  renseignements  qu'ils 
pourraient  dlsirer  avoir  en  France. 
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LA  CONSTRUCTION 

BEAUPORT 

Pont  de  $4,000  sur  la  riviere  Dulac 
pour  le  compte  du  conseil  municipal. 
Le  contrat  a  ete  accorde  et  les  tra- 
vaux   doivent   commencer. 

CAP    DE    LA    MADELEINE 

Banque  de  $19,000  pour  la  Banque 
Nationale  de  Quebec.  Nap.  Lavoie, 
gerant.  Le  contrat  a  ete  accorde  et  le 
travail  vient  de  commencer. 

Modifications  a  un'e  fabrique  pour 
logements,  $8,000  au  Pare  Roy  pour 
J.  A.  Roy.  Les  travaux  doivent  com- 
mencer prochainement. 

Bungalow  de  $3,500  au  Pare  Roy, 
pour  J.  A.  Roy.  La  plomberie  et  plu- 
sieurs  materiaux  ne  sont  pas  encore 
achetes. 

Bungalow  de  $5,000  au  Pare  Roy 
pour  J.  A.  Roy.  Les  fondations  sont 
commences  et  la  plomberie  ainsi 
que  plusieurs  materiaux  ne  sont  pas 
encore  achetes. 

Bungalow  de  $4,000  au  Pare  Roy, 
pour  J.  A.  Roy.  Les  travaux  d'excava- 
tions   sont   commences. 

Logements  de  $4,000  au  Pare  Roy, 
pour  J.  A.  Roy.  La  plomberie  et  plu- 
sieurs materiaux  ne  sont  pas  encore 
achetes. 

CASCADES 

Ecole  pour  le  compte  de  la  com- 
mission scolaire.  Secretaire-tres.,  A. 
A.  Dewar,  Chelsea,  Que.  Les  murs 
commencent  a  etre  lev6s. 

JOLIETTE 

Addition  a  une  residence,  $1,000, 
sur  la  rue  Notre-Dame,  pour  Jno.  B. 
Brazeau,  rue  Notre-Dame.  Le  travail 
doit  commencer  prochainement.  Le 
proprietaire  l'occupera. 

GRAND'MERE 

Magasin  et  logement,  $20,000  sur 
la  rue  Principale  pour  P.  T.  Legare 
Limited,  273  rue  St-Paul,  Que.  Le  site 
a  ete  achete. 

GRANDES    PILES 

Residence  et  hangars  de  Henri 
Bourassa,  endommages  par  le  feu. 
Pertes:  $6,000.  Le  proprietaire  re- 
construira. 

Residence  et  hangars  d'Edouard 
Arsenault,  endommages  par  le  feu. 
Pertes:  $5,000.  Le  proprietaire  re- 
construira. 

Hangars  et  ecurie  de  Mme  Ephrem 
Desilets,  endommages  par  le  feu.  Per- 
tes:   $3,000. 

CAP  SANTE 

Grange  d'Eugene  Lesage,  detruite 
par  le  feu.  Pertes:   $3,000. 

HULL 

Hotel  de  J.  Cousineau,  endommage 
par  le  feu.  Pertes:    $3,000. 

LEVIS 

Additions  et  modifications  au  club 
des  Chevaliers  de  Colomb,  sur  la  rue 
Deziel. 

Garage  et  magasin,  sur  la  rue  Com- 
merciale  pour  Chas.  Castonguay.  L'ar- 
chitecte  Lorenzo  Auger,  39  rue  St- 
Jean,  Quebec,  est  a  preparer  des 
plans. 

Poste  de  police  et  de  pompiers  sur 
la  rue  St-Georges,  $28,000  pour  le  con- 
seil de  ville. 


MONTREAL 

Residence  de  $5,000  sur  l'avenue 
Madison,  pour  la  Greenfield  Land  & 
Construction  Co.,  83  rue  Craig  ouest. 
Gerant:  C.  C.  Brandt.  Les  materiaux 
ne  sont  pas  encore  achetes. 

Garage  de  $1,000  sur  le  boulevard 
St-Joseph,  pour  H.  Boisbriand,  143 
boulevard  St-Joseph.  Tout  le  travail 
sera  fait  a  la  journee  par  le  proprie- 
taire qui  est  sur  le  marche  pour  cer- 
tains materiaux. 

Modifications  a  une  residence,  5 
plain-pieds,  $8,500  sur  la  rue  St-Hu- 
bert,  pour  M.  Dulude,  696  rue  St-Hu- 
bert. 

Entrepot  de  $3,000  sur  la  rue  Wel- 
lington, Pointe  St-Charles  pour  la  Cie 
du  G.  T.  R.  qui  a  besoin  de  certains 
materiaux. 

Residence  de  $8,000  sur  l'avenue 
•  Ballantyne  pour  Geo.  H.  Senson,  qui 
est  sur  le  marche  pour  de  la  vitre  et 
de  la  plomberie. 

6  residences  de  $9,000  sur  la  rue 
Cartier,  pour  R.  Cloutier,  10  Wm.- 
David.  La  quincaillerie  n'est  pas  en- 
core achetee. 

Residence  de  $30,000  a  Montreal 
Ouest,  pour  G.  H.  Ames,  New- York. 

Deux  residences,  $4,000,  sur  la  rue 
Casgrain  pour  Theophile  Courville, 
3196  rue  Casgrain.  Le  travail  sera 
fait  a  la  journee.  Le  proprietaire 
achetera  certains  materiaux. 

Residence  de  $1,500  sur  l'avenue 
Baldwin,  pour  E.  McBride,  480  avenue 
Delorimier.  Tout  le  travail  sera  fait 
a  la  journee.  Le  proprietaire  est  sur 
le  marche  pour  plusieurs  materiaux. 

Additions  et  modifications  a  une 
residence,  $3,000,  352  boulevard  De- 
carie,  pour  J.  T.  Decarie,  365  boule- 
vard Decarie.  Tout  le  travail  sera  fait 
a  la  journee. 

Residence  de  $6,000  sur  l'avenue 
Madison,  Notre-Dame  de  Grace,  pour 
J.  E.  Chappelle,  264  ave.  Prud'homme. 

Modifications  a  une  residence,  $2,- 
000,  485,  8eme  avenue,  Rosemont, 
pour  Omer  Lescade.  Le  proprietaire 
fera  tout  le  travail  et  il  achetera  plu- 
sieurs materiaux. 

Residence  de  $3,000  sur  l'avenue 
Laverdure  pour  Alf.  Bourassa,  6358 
ave.  St-Charles.  Le  proprietaire  fera 
la  plus  grande  partie  du  travail  a  la 
journee. 

4  residences  de  $4,000  chacune  sur 
l'avenue  Wilson,  pour  V.  E.  Lambert, 
350  avenue  Marcil.  Le  proprietaire 
accordera  des  sous-contrats. 

2  residences  de  $3,500  chacune 
pour  Jos.  L.  Labrecque,  204  rue  St- 
Andre.  Le  proprietaire  fera  tout  le 
travail  et  il  achetera  des  materiaux. 

Residence  de  $14,000  sur  l'avenue 
Maplewood  pour  R.  A.  Girard.  Archi- 
tecte:  Raoul  Gariepy,  54  rue  Notre- 
Dame  Est.  Des  soumissions  seront 
demandees  sous  peu. 

Residence  de  $15,000  sur  l'avenue 
Maplewood  pour  M.  Bastien,  qui  est 
sur  le  marche  pour  15,000  briques 
rustiques. 

6  plain-pieds  de  $15,000  sur  l'avenue 
Harvard  pour  L.  P.  Forest,  347  bou-. 
levard  St-Joseph.  Des  soumissions 
seront  demandees  sous  peu  par  l'ar- 
chitecte  Raoul  Gariepy,  54  rue  Notre- 
Dame  Est. 

Appartement  (46  suites)  $40,000  sur 
l'avenue  Buckingham,  pour  W.  A. 
Handfield,  11  place  d'Armes.  Archi- 
tecte:  G.  A.  Monette,  83  rue  Craig 
ouest. 


Appartement  pour  14  families,  $25,- 
000  sur  la  rue  Sherbrooke  ouest,  No- 
tre-Dame de  Grace,  pour  le  Dr  C.  A. 
Beianger,  angle  boulevard  St-Laurent 
et  Rachel. 

Additions  a  une  fabrique  de  tabac, 
$70,000,  sur  la  rue  Ontario  Est,  pour 
la  W.  C.  Macdonald,  Reg'd. 

Residence  de  $15,000  pour  Edniond 
Teck,   58  avenue  Simpson. 

3  residences  de  $5,000  sur  le  boule- 
vard Rosemont,  pour  S.  A.  Dubuc,  25 
Dandurand. 

2  residences  (4  plyain-pieds),  $6,- 
000  sur  le  boulevard  Des  Ormes,  pour 
E.  Girard,  6396  avenue  du  Sacre- 
Coeur. 

3  plain-pieds  de  $3,000  sur  la  rue 
Hogan,  pour  Jos.  Dufort,  339  rue 
Forsyth. 

Modifications  a  une  residence, 
$2,500,  935  chemin  Ste-Catherine  pour 
Jos.  Plouffe,  1131  chemin  de  la  Cote- 
des-Neiges.  Le  pi-opri6taire  fera~Faire 
tout  le  travail  a  la  journee  et  il  ache- 
tera les  materiaux. 

Residence  (3  plain-pieds),  $5,000, 
sur  l'avenue  Stadacona,  pour  Nap.  S6- 
necal,  221  rue  Prefontaine.  La  quin- 
caillerie n'est  pas  encore  achetee. 

Garage  public  de  $4,000,  1364  a  1368 
rue  Cadieux  pour  U.  F.  Sheehy,  16 
rue  Ste-Cecile.  Le  travail  sera  fait  a 
la  journee. 

QUEBEC 

Entrepot  de  $150,000  pour  Terreau 
et  Racine,  194-208  rue  St-Paul.  Ar- 
chitectes:  Robitaille  et  Robitaille, 
203  rue  St-Jean. 

Remise  a  voitures,  $3,000  pour  la 
Cie  Paquet  Limitee,  320  rue  Dorches- 
ter. Tout  le  travail  sera  fait  e  la  jour- 
nee. 

Reparations  a  un  bureau,  $3,500 
pour  Ed.  Rochette,  9  Sault-au-Matelot. 
On  construira  un  ascenseur  et  on  fera 
des  reparations  au  bureau. 

Poste  de  police  au  marche  Finlay, 
pour  le  conseil  municipal.  Des  sou- 
missions  seront  demandees  ces  jours- 
ci. 

Reparations  generales  a  un  edifice 
(meubles),  $4,500  pour  Marceau  et 
Fils,  288  rue  St-Joseph. 

ST-HONORE 

Systeme  d'aqueduc,  $70,000  pour  le 
conseil  municipal.  Ingenieur:  J.  F. 
Grenon,   Chicoutimi. 

ST-LUC 

Chemin  en  macadam,  $43,000  pour 
le  conseil  de  ville.  Sec.-tres.,  J.  Ainie 
Lussier. 

ST-TITE 

College  de  $38,000  pour  la  commis-  ! 
sion    scolaire.    L'architecte      Lorenzo 
Auger,  39  rue  St-Jean,  Quebec,  est  a 
preparer   des   plans.    Des    soumissions 
seront  demandees  le  mois  prochain. 

TROIS-RIVIERES 

Eievateur  a  grain  sur  le  port  pour 
L.  N.  Jourdain,  rue  Badeaux. 

Reconstruction  d'un  quai  de  $20.- 
000  sur  la  riviere  St-Maurice,  pour  la 
Canada  Steamships  Lines.  Surinten- 
dant:  A.  J.  Gouin,  Trois-Rivieres.  En- 
viron 400  pieds  de  quai  seront  recoils 
truits. 

Reparations  a  4  logements,  $6,000,; 
sur  la  rue  Notre-Dame,  pour  A.  J.  M. 
Isola,  rue   Notre-Dame. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR 
SUPERIEURE 


has.  Desjardins  &  Cie.  vs  Juliette 
Drolet  et  Mme  Camille  Laviolette, 
Longueuil,  $312. 

ille  de  Verdun  vs  S.  T.  Barrette, 
Verdun,   $320. 

.  M.  Beaudoin  vs  A.  Brens,  Montreal. 
$108. 

udger  Duchesne  vs  St.  Lawrence  Su- 
gar Refineries  Ltd.,  Montreal,  $600. 
A.  Dolan  vs  Bnfants  mineurs  de 
Mme  J.  H.  Brouillet,  Blanche  Che- 
valier, Montreal,  $300. 
.  Gabias  vs  W.  W.  Wilson,  Outre- 
raont,  $495. 

.  Bruneau  vs  L.  Trudel,  Montreal. 
$160. 

if     Lapierre    vs    MacLean    Kennedy 
Ltd.,  Montreal,  $325. 
lb.  Brunet  vs   Ivanoh   Baron,   Mont- 
real, $100. 

C.    Underwood    vs    Isabella     Neid- 
hain,  Montreal,  lere  classe. 
E.  Mercil  vs  D.  A.  Lafortune,  Mont- 
real, $108. 

.  Ste-Marie  vs  O.  Lalonde,  Lachine, 
$270. 

.  L.  Martyn  vs  Geo.  F.  Hensley, 
Montreal,   $114. 

.  Chenevert  vs  Joi.  Grovel,  Mont- 
real, $1,079. 

'in.  Blackwell  es  qual.  vs  Can.   Car 
&  Foundry  Co.  Ltd.,  Montreal,  $180. 
gnes    Brunet  I  e    vs    Levis    Paquette, 
Cap  St-Martin,   $700. 
'ards  Photo  Supply  Co.  vs  C.  E.  Pa- 
rizeau,  Montreal,   $115. 
iudon  &   Orsali  Ltee  vs  Adrien   La- 
chapelle,  Montreal,  $392. 
.  Dufresne  vs  A.  Vendette,  Ste-Mar- 
guerite,  $157. 

a  Patrie  vs  T.  P.  Tansey,  Montreal, 
$134. 

.  J.  O'Brien  vs  L.  P.  Fortin,  Mont- 
real, $151. 

nion  Lumber  Co.,  Ltd.  vs  Daniel 
Marcotte,  St-Laurent;  Alex.  Dorais, 
Upton;  Upton  Sash  &  Door  Co.. 
Upton,  $299. 

ie  Jouets  Bruyere  Ltee  vs  Nat.  Mfg. 
&  Import  Co.,  Calgavalta,  $283. 
anada  Bread  Co.  vs  Edward  Matte, 
Montreal,  $167. 

A.  Spencer  Ltd.  vs  Holmes  Hogue 
Ltd.,  Montreal,  $485. 
ew  Empire  Wall  Paper  Co.,  Ltd.  vs 
L.  N.  Soucy,  Montreal,  $107. 
oc.  Placements  de  Montreal,  Ltee  vs 
Soc.  Nat.  d'Immeubles  Ltee,  Mont- 
real. $5,720. 

om.  Ecoles   Ville  St-Laurent  vs   Oli- 
ver Reed  &  Co.,  Ltd.  Toronto,  $788. 
[oniger  &  Co.  vs  W.   &   V.   Stevens, 
( Stevens  &  Co.,  Montreal,  $305. 
Garmatse  vs  Ed.  Payette,  Montreal, 
$350. 

•  B.  Latour  vs  A.  Lanoix,  Coteau  Sta. 
$142. 

Quigley  vs  Pintsch  Compresin  Co., 
Montreal,  $250. 

Ibert  Latour  vs  Dom.  Bridge  Co., 
Ltd.,  Montreal,  $1,196. 

!.   Berard   vs    Blanche      Chevalier, 
Mme  J.  H.  Brouillet.  Montreal,  $500. 
A.    Leclair      vs    Laura      Mailloux, 
Montreal,  $193. 

aura  Mailloux   vs   J.   A.    L.   Leclair, 
Montreal,  4eme  classe. 
'alter   Reed    vs    Com.    Ecoles      Cat. 
Montreal,  Montreal,  $20,000. 
ille   de   Verdun   vs    Azarie      Lauzon, 
Verdun,  $184. 

ille  de  Verdun  vs  Mme  Camille  Le- 
mal,  Mme  J.  B.  A.  Valade,  Mont- 
real, $m. 


Gabriel  Marquito  vs  Anglin's  Ltd., 
Montreal,  $150. 

Sue.  Alfred  Girard  vs  Felicita  Cares- 
sa,  Mme  Pasqual  D.  Ambrozio,  P. 
DAmbrozio  &  Co.,  Montreal,  $27,528 

Thos.  Collins  vs  Can.  Car  &  Foundry 
Co.  Ltd.,  Montreal,  $1,500. 

Theo.  Poitras  vs  O.  V.  A.  mond,  Mont- 
real,   $1,077. 

Eliz.  Dupuis  vs  O.  V.  A.  Emond,  Mont- 
real, $215. 

T.  Mercier  vs  O.  V.  A.  mond,  Mont- 
real, $2,693. 

A.  Perreault  vs  O.  V.  A.  Emond, 
Montreal,  $969. 

Adeline  Lemire  vs  O.  V.  A.  Emond, 
Montreal,   $1,508. 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


J.   B.  Valiquette  vs  Jos.   Dunn,   $26. 
J.  H.   Metcalfe  vs   P.   Pipchis.   $4. 
Lafond  &  Leclerc  cs  Arth.  Papineau, 

$7. 
W.  J.   Rowell  vs   May.   J.   Kane,   $7. 
Mount   Royal    Color   Co.   vs   Jos.   Lari- 

viere,  $87. 
W.  J.  Brown  vs  W.  B.  Gilmour,  $62. 
Jules  Auclair  vs  Jos.    Ratelle.   $59. 
J.    Lajeunesse    vs    Max.    Lapointe      & 

fils,   $11. 
J.  O.  Provost  vs  J.  O.  Normand,  $10. 
V.  Boisvert  vs  Succ.  Paul  Verdon,  $64. 
R.   Swafiield   vs  J.    Brennier,   Verdun, 

$29. 
F.    M.    Poirier     vs    X.    Beland,     Lon- 
gueuil, $22. 
N.    Ste-Marie  vs   J.   Larin.    Mais..    $30. 
Watt   &    Godon     vs   Geo.     Handfield. 

Cartierville,   $67. 
J.  Brisson  vs  J.  Cloutier,  Cartierville, 

$17. 
R.   N.  Taylor  Co.  Ltd  vs   Mrs  Henry 

Baby  el  vir..  Lachine,  $14. 
Hector  Gauthier  vs  Frcs.  Deslauriers, 

St-Laurent,  $7. 
F.  Brizard  vs  E.  P.  Belair,  $51. 
O.  Lajeunesse  vs  N.  Nadon,  $38. 
Dr  J.  E.  Fortier  vs  D.  Lanthier,  $18. 
J.  Kauffman  vs  T.  J.  Rack,  $30. 
W.  Daoust  vs  S.  Lacroix,  $85. 
Rene  Beaubien  vs  W.  J.  Robinson.  $80 
L.  Jasmin  vs  S.  Brisebois,  $50. 
J.  W.  Jalbert  vs  D.  Viau,  $45. 
Ph.  Bedard  vs  E.  Tremblay,  $16. 
J.  A.  Gichet  vs  Ad.   Lavoie.   $32. 
Chas.  Bruchesi  vs  A.  Balthazar,  $45. 
Cohen   Ltd.  vs   Thos.   Carl.   $26. 
Charness  &  Co.  Regd*.  vs  R.  Johnson. 

$31. 
James  Krely  vs  John   Krely,  $26. 
Jos.  Malo  vs  A.   II.   Desjardins.  $12. 

D.  I.  Uliman  Inc.  vs  X.  P.  Cahill,  $57. 
N.    G.   Valiquette   Ltee   vs   Ed.   Braen. 

$6. 

L.   Berthiaume   vs   N.   Charrette,   $28. 

M.  Schwarch  vs  Mrs  A.  Genser,  $21. 

Tipograph  Freres  vs  J.  Durocher,  $24. 

Tipograph  Freres  vs  Jos.  Lacroix.  $56. 

J.  A.  Lauzon  vs  L.  P.  Audet,  $16. 

N.  A.   St-Julien  vs  J.   Strasbourg.   $15. 

M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  T.  Burke,  $25. 

M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  J.  H.  B.  Cham- 
pagne, $23. 

U.   Boulianne  vs   N.   Roy,   $4S. 

Cohen  Ltd  vs  R.   Ladouceur.  $42. 

Parisian  Wardrobe  Ltd.  vs  B.  Duran- 
teau,  $29. 

E.  Provencher  esqual.  vs  Ed.  Law,  $9. 
R.   G.   deLorimier  vs   Succ.   Paul   Ver- 
dun,  $97. 

H.  Coutu  vs   T.  Turcot,  $15. 

H.  Coutu  vs   O.  Lapointe,   $17. 

E.    Lafontaine    vs    A.    R.    Desjardins, 

$12. 
J.  Routtenberg  et  al.  vs  E.  Houle,  $52. 
M.    Spizer  vs   P.    Feigelman,   $46. 
E.  Bernard  vs  F.  Gadbois,  $95. 
Mme   A.    Boucher     vs   Alex.     Brault, 

Maisonneuve,  $52. 


Cohen  Ltd.  vs  Malgloire  Roussin, 
Oka,   $24. 

Mme  C.  Landry  vs  E.  Torlot,  Ville 
Emard,  $13. 

Renfrew  Mach.  Co.  Ltd.  vs  Alex.  Mar- 
timbeau,   La    Tortue,    $74. 

J.  A.  Lecompte  vs  Dieudonne  Ro- 
bert,   St-Lambert,    $21. 

E.  Duval  vs  H.  Delicourt,  St-Lambert, 
$56. 

Ovila  Arcand  vs  David  Goldberg,  La- 
chine,  $9. 

O.  P.  Vigneault  vs  Adelard  Legault, 
Lachine,  $3. 

Lord  Bourbonnais  &  Perron  Ltd.. 
Xykola   Lebsnuk.   Lachine.    $43. 

Geo.  H.  Hees  Sons  &  Co.  Ltd.  vs 
Geo.  A.    Robinson,  Lachine.   $22. 

O.  Arcand  vs  Wm.  Seguin,  Lachine, 
$10. 

Mme  Delongchamps  vs  L.  H.  Tur- 
cotte,  $26. 

Mme     B.    Courtis     et     vir.   vs  J.   \V. 

O'Brien.  $20. 

A.  Landreville  vs  Mine  D.  Leboeuf  et 
xir..    $12. 


VENTES    PAR    HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  Ie  jour, 
I'heure  et  Ie  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  Ie  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 

Beaudry  &  Cie.  vs  C.  Emile  Richard, 

16  sept.,  11  a.m.,  329  Amherst.  Cou- 
tu. 
Beaudry    &    Cie.    vs    Philias    Guindon, 

18  sept  .   10  a.m.,   142  William.  Cou- 
tu. 
Beaudry  &   Cie.  vs  Adelard   Huot.   17 

sept..   11  a.m..   17u4   Cartier.   Coutu. 
Beaudry   &    Cie.   vs   Jos.   Lafortune.    17 

sept.,  10  a.m..  94  Fullum,  Coutu. 
Beaudry  &   Cie.  vs  Xap.  Bouchard,  17 

sept.,  11  a.m.,  1300  Chapleau.  Coutu. 
Armand  lVlletier  vs   Henri  Gadoua,  16 

sept..  10  a.m..  306  Brown,  Coutu. 
Alph.  Grise  vs  F.  S.  Blair.   18  sept..   1 

p.m.,  752  Durocher.  Coutu. 
Marcel  Poirier  vs  Azilda  Tetreault   et 

Mme  Aug.  Reeves,  16  sept.,  10  a.m., 

20    \zilda.   Coutu. 
Dion  &   Frere  vs  Adelard   Ducharme, 

12    sept.,    1    p.m..    172    Orleans.    Xor- 

mandin. 
L.  J.  St-Pere  vs  A.  Gauthier.  15  sept.. 

I  p.m..    227    Ayhvin.    Xormandin. 
Gust.   Fretz  vs  Alb.   Quintal.   15  sept.. 

II  a.m.,  125  Beaulieu.   Xormaiidiii. 
J.     B.     Verret     et     al.     vs     Mathilde 

Theroux,  .Mine  B.  Joyal.  16  sept., 
10    a.m..    600    St-Laurent.    DeCelles. 

Jas.  D.  Smith  vs  F.  Dorval.  16  sept.. 
10  a.m.,  Bureau  du  Sherif,  DeCelles. 

J.   Knowles   vs   E.   J.    Lynch.    15   sept., 

10  a.m..  329  Ontario  E.,  Desroches. 
Labarre    &    Frere   vs   Geo.    O'Sullivan, 

15  sept.,  11  a.m..  2SS1  St-Dominique, 
Desroches. 
H.   Brunelle   vs   Ls.   Groulx.    15   sept.. 

11  a.m..  122  Prefontaine.  Desroches. 
Rod.    Narbonne    vs    C.    Huneault.    16 

sept..    11    a.m.,    148a    St-Ferdinand, 

Desroches. 
M.    Silicovitch      vs    W.    Goldberg.    16 

sept.,    11    a.m.,    993   Ave.     Hotel-de- 

Ville,   Desroches. 
Jos.  Panneton  vs  Ed.   Duval.  16  sept.. 

11  a.m.,  941  St-Ambroise.  Desroches. 
J.  Garmaise  et  al.  vs  Ed.  Gognier,  15 

sept.,   10  a.m.,   4   Terrace     Iberville, 

Desroches. 
Adelard   Poirier  vs   Mather     Champa- 
gne,  15   sept..   10  a.m.,   1870   St-Jac- 

ques.  Laverdure. 
Z.    Bourdeau   vs   A.    Laurier,    16    sept.. 

10  a.m.,  337  Wolfe,  Lalonde. 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et 

d  Arthabaska 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'EN  REGISTREMENT 
D'ARTHABASKA 

Du  1er  au  6  septembre  1919 

Vente  —  F.  X.  Moffette  a  H.  C.  Patenaude,  24  p.  10,  Prince- 

ville,  $2,300,  $250  a/c. 
Hypotheque. — Pierre  Lecourt  a  la  Caisse  Populaire  de  Stan- 
fold,  8a  et  8b,  lOe  rg,  Stanfold,  $3,000. 
Vente. — Arthur  Laroche  a  Theophile  Mongrain,   ^o.  26b,  9e 

rg,   Stanfold,  $5,500,  $500  a/. 
Obligation. — Napoleon  Crochetiere  a  J.  Edouard  Beaudet,  p. 

115  et  116,  Bulstrode,  $1,350. 
Obligation. — Georges  Campagna  a  Sinai  Daigle,  es-qual.,  122 

et  123,   St-Paul,   $2,000. 
Obligation. — Le  meme  a  Olevie  Tanguay,  175,  St-Paul,  $1,000. 
Donation. — William   Croteau   et   ux.   a   Charles   Roux,     d'une 

somme  de  $900,  et  hyp.  sur  2  P.  218  et  217,   (Arthabaska- 

ville.) 
Vente. — Alfred  Jacques  a  J.-Bte  Bellefeuille,  270,  Princeville, 

$600,  payees. 
Vente. — J.-Bte.  Bellefeuille  a  Geo.  Etienne  Nadeau,  270,  Prin- 
ceville, $800,  payees. 
Vente. — Geo.   Etienne   Nadeau  a   La   Cie  de   Colonisation  de 

Stanfold,  270,  Princeville,  $800,  payees. 
Vente. — La   Cie  de   Colonisation   de   Stanfold   a  Am6dee  La- 

chance,  270,  Princeville,  $750,  payees. 
Vente. — Victor  Roux  a  Pierre  Lecourt,   8a,   8b  et  8c,   9e  rg, 

Stanfold,  $7,000,  $2,500  a/c. 
Echange. — Louis  Gilbert  et  Albert  E.  Gilbert  et  Victor  Roux, 

p.  249  et  autres,  Princeville. 
Vente. — Stanislas    Langlois    a   Louis    Dugre,    p.    203,    Horton, 

$1,200,  payees. 
Transport. — Mai'se  Prince  a  J.  E.  Hudon,  sur  Joseph  Rober- 

ge,  $1,000. 
Vente. — Wilfrid   Pellerin   a   Joseph   Dupont,   p.    341,    St-Paul, 

$1,000,  $500  a/c. 
Vente.— Ludger  Cote'  a  Willie  Cote,  p.  454,  Ste-Victoire,  $50, 

payees. 
Vente.— Napoleon  Gauthier  a  Albert  St-Cyr,  904,  905  et  906, 

Warwick,  $6,200,  $3,000  a/c. 
Vente.— Clovis   Baril  a  Emile   Baril,   294  et   295,   Ste-H61ene, 

$1,100,  $700  a/c. 


RAPPORT   DE    LA  SEMAINE    FINISSANT    LE  4  SEPT.   1919 

Comte  d'Arthabaska 

ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 

J.   S.  Mitchell  &  Co.,  Ltd,  vs  W.  Jacobson,  de  Black  Lake, 

$278.78. 
Charles  Fortin  vs  Nap.  Labonte\  St-Pierre-Baptiste,  $105.00. 
Dame  Marie  Bolduc  vs  Joseph  Beaudoin,  de  Thetford  Mines. 

Separation  de  corps. 
Ludger  Lessard  vs  Jacobs  Asbestos  Mining  Co.,  de  Thetford 

Mines,  lere  classe. 
Henri  Pellerin  vs  Alex.  Roux,  de  Kingsey  Falls,  $350.00  dom- 

mages. 
Mile  Lea  Valine  vs  Elise  Camire\  de  Plessisville.  Annulation 

de  testament.. 
J.  A.  Boivin  vs  Amateur  Gagne  de  Lyter,  $276.00. 


ACTION  EN  COUR  DE  CIRCUIT 


Wilfrid  Comtois  vs  Jean-Baptiste  Lepage,  Ste-Victoire,  $50.30. 

BUREAU    D'ENREGISTREMENT,   CITE    ET   DISTRICT    DES 
TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  2  au  9  septembre. 

Donation — Desire  Germain  et  ux.,  a  Celien  Germain. 
Vente — Dame  Jos.  A.  Desilets  a  Philippe  A.  HeYoux. 
Quittance — Ludger  Jolin  a  Walter  E.  Roy. 
Declaration  sociale — N.  &  T.  Nassif  &  Co. 
Hypotheque — Hector  Bastarache  a  S&yere  Bastarache. 
Certifieat     d'adjudication — Corporation     de     Trois-Rivieres    a 

Phi.  A.  Heroux. 
Vente— The  Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  The  Belgon  Can.  P.  &  P.  Co. 

Lots:     8-13,    9-1    St-Boniface;    p.    628-1398;     p.    628-1409; 

p.  628-564;   p.  628-1411-1.     Ste-Flone. 
Vente — Edith  Boivin  a  Geo.  V.  Nicole. 
Vente — Frs.  der  Kinderen  a  Chs.  Lefrangois. 
Vente — Adelard  Grenier  a  Napoleon  Lapointe. 
Vente — Edith  Boivin  a  Narcisse  Pelletier. 
Obligation— C.  F.  Fontaine  a  Emily  et  Annie  B.  Fontaine. 


Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Zotique  Filion 

Vente — Melina  Fugere  a  Jean-Bte  Tessier. 

Vente — Ls.  Frs.  Pothier  a.  Herve  Thiffault. 

Obligation— C.  H.  Flamand  a  Dr  A.  Dumas. 

Obligation — J.  H.  Choquette  a  Jos.  Trussard  et  al. 

Obligation— Mike  Wynoradnyk  a  Joseph  Bergeron. 

Vente — Adolphe  Lafreniere  a  Edouard  Blais. 

Quittance— Arthur  Ferron  a  Adolphe  Lafreniere. 

Quittance — Alberts  Rizzoli  a  Ernest  Maisonneuve. 

Quittance — Alphonse  Lessard  a  Leonidas  Laroche. 

Quittance — J.  O.  Lacoursiere  a  Nap.  Veillette. 

Quittance — Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Remi  Francoeur  et  al. 

Quittance — Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Jos.  et  Am^dee  Boisvert. 

Promesse  de  vente — Pierre  Blais  a  Geo.  Racine. 

Vente — Georges  Racine  a  William  Thibault. 

Vente — Guillaume  Courtois  a  Achille  Champoux. 

Vente — F.  X.  Dupont  a  Mo'ise  Bolduc. 

Vente — Hector  Bastarache  a  Eug.  Ernest  Grenier. 

Vente — Severe  Descoteau  a  Louis  Hamel. 

Cession — Alfred  Pothier  et  al.  a  Berthe  Guay. 

Vente — Wilbrod  Charette  a  Ludger  Pelletier. 

Vente — Rachel  Vadeboncoeur  a  J.  B.  Beliveau. 

Vente — J.  T.  Gelinas  a  Joseph  Savard. 

Vente — Michel  Nassif  a  St-Pierre  &  Normand. 

Vente — Adelard  Lambert  a  la  Banque  d'Hochelaga. 

Vente — Chs.  Dumoulin  a  The  St.  Maurice  Lumber  Co. 

Transport — Severe  Ricard  fils  a  Denis  Lafreniere. 

Transport — Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  Georges  Rivard 

Obligation — Dame  F.  Regniere  a  Flavien  Hamel. 

Separation  de  biens — Anna  Paquin  vs  Lucien  L'Heureux. 

Obligation — J.  H.  Dube  a  L.  O.  Ricard. 

Obligation — Edouard  Therrien  a  Louis  Gignac  et  al. 

Obligation — Eugene  Allard  a  Joseph  Lecours. 

Quittance — Nelson  Gelinas  a  Louis  G61inas. 

Quittance — Vve  W.  Paquet  a  Eug  Allard. 

Quittance — Dame  Luc  Girard  a  Pierre  Desilets. 

Quittance — Alfred  Gelinas  a  Banque  Nationale. 

Bail  et  Promesse  de  vente — Nap.  E.  Godin  a  O.  Langlois  & 

Cie. 
Vente — Joseph  Lessard  a  Dionis  Gelinas. 
Renonciation — Albert  Despins  et  al.  a  Ludger  Despins. 
Vente — Ludger  Despins  a  F.  X.  St-Arneault. 
Transport — L.  A.  Michaud  a  J.  O.  H.  Ricard. 
Vente — J.  Cameron  a  J.  O.  Roy. 
Quittance — Dame  T.  Lahaie  a  Ludger  Despins. 
Quittance — F.  Quesnel  a  Edouard  Boisvert. 
Quittance — Edouard  Boisvert  a  Arthur  Bellemare. 
Transport — Alfred  Blais  a  Caisse  Populaire  St-Etienne. 
Obligation — Ferdinand  Milette  a  Caisse  Populaire  St-Etienne 
Vente — Rebecca  Lassonde  a  Georges  Hamel. 
Obligation — Georges  Hamel  a  Hon.  R.  S.  Cooke. 
Vente — Louis  Dallaire  a  Paul  Robert. 
Vente — Corporation  de  Trois-Rivieres  a  J.  A.  Colleret. 
Quittance — Corporation  de  Trois-Rivieres  a  Henri  Bisson. 
Quittance — Paul  Robert  a  Louis  Dallaire. 
Quittance — Burrill  Lumber  Co.  a  Raoul  Houde. 
Cession — Arthur  Giguere  a  Derilla  Garceau. 
Vente — Noe  Lafreniere  a  Adelard  Lapolice. 
Main-lev(§e — J.  A.  Bourassa  a  Arthur  Bergeron. 
Declaration— Henri  Bisson  re  La  Brasserie  J.  H.  Spenard. 
Vente — Ls.  Geo.  Ayotte  a  Morasse  Bellemare. 
Vente — Morasse  Bellemare  a  Wilfrid  Bournival. 
Vente — Mo'ise  Cossette  a  Joseph  Carbonneau. 
Vente — Francois  Garand  a  Maxime  A.  Philibert. 
Vente — Adelard  Blais  a  Geo.  Lafontaine. 
Vente— Ernest  Gagnon  a  Emery  Massicotte  et  Maurice  Bigu 
Vente — Maxime  Lemay  a  Joseph  Grenier. 
Vente — Joseph  Grenier  a  Maxime  Lemay. 
Quittance — Alphonse   Courteau  a  Geo.  Hamel. 


CITE   ET  DISTRICT  DES  TROIS-RIVIERES. 

Semaine   du   2  au   9   Septembre. 

JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 
Leob   &   Schoenfeld   Company,   New- York  vs   Thosmas  Bar 

katt   (The  Ladies  Home  Dress  Mfg.)   $279.57. 
Delle    Leonie    Robichaud,    3-Rivieres    vs    Amedee    Robichau 

B^cancourt  $146.02. 

COUR  DE  CIRCUIT. 

Jules  Martin  vs  Freddy  Villemure  $9.60. 

D.  Lamontagne  &  Cie  Enrg.  vs  Wilfrid  Veilleux  $12.25. 

Donat  Frechette  vs  Ernest  Gravel  &  al.,  $42.45. 

The  MacGregor-Harkness  vs  Thomas  Barakatt  $13.36. 

Jos.  P.  Pelletier  vs  William  Hill  $34.27. 

H.  Gignac  vs  Alexandre  Lavoie  $36.20. 

Henri  Trudel  vs  Joseph  Thiffeault  $40.00. 
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SOUPE  AUX  TOMATES 

Sa  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 


le 


mon 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivez  directement 


Dominion  Cauners,  Limited 

HAMILTON,    CANADA. 


-*- 
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L'importance  de  choisir  une  bonne  marque  de 
CONFITURES  et  GELEES  qui  satisfasse  la  cli- 
entele ne  saurait  echapper  au  marchand-de- 
taillant  soucieux  du  succes  de  son  commerce. 

Les  lignes  de  confitures  et  gelees  que  nous  manufacturons  a  Quebec  meme 
avec  des  produits  recoltes  dans  la  Province  et  prepares  par  des  Canadiens- 
Francais,  possedent  toutes  les  qualites  qui  vous  vaudront  une  clientele  fidele  et 
satisfaite.  Les  menageres  qui  ont  deguste  nos  produits  les  adoptent  definiti- 
vement  et  n'en  veulent  plus  d'autres. 

Ce    sont    des    "edificateurs    d'affaires"    dans 
toute  la  force  de  Texpression. 

La  valeur  de  nos  confitures  et  gelees  a  ete  reconnue  partout  et  les  provin- 
ces anglaises  de  Pouest  de  l'Ontario  nous  mettent  a  contribution  pour  leurs 
achats  malgre  les  centres  de  fabrication  qu'elles  possedent. 

C'est  assez  dire  que  nos  produits  sont  de  premier  ordre  et  qu'ils  ne  peu- 
vent  vous  attirer  que  des  eloges. 

Notre  confiture  de  Fraises  de  cette  annee  est    exceptionnelle- 
ment  bonne.  Prenez-en  stock .  Envoyez-nous  votre 
commande  des  maintenant. 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

QUEBEC  (P.Q.) 
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Les    Bons    Produits 

sont  les  seuls  qui  permettent  aux  marchands  d'attirer  la  bonne  clientele.  Ce  sont  les  seuls  qui 
font  les  bonnes  et  grandes  maisons  de  commerce. 

Vous  pouvez  etre  certains  de  rencontrer  dans  les  meilleures  maisons  d'Epiceries  les 

Essences  Culinaires  de  Jonas 

parce  qu'on  y  sait  qu'il  est  impossible  de  trouver  sur  le  marche  des  "Essences  Culinaires"  supe- 
rieures  a  celles  de  la  marque  "Jonas".  Leur  grand  debit  fait  qu'elles  sont  de  vente  plus  profita- 
ble que  les  essences  de  n'importe  qutlle  autre  marque.  Beaucoup  vendre  pour  multiplier  les  pro- 
fits, telle  est  la  regie  des  commercants  avises  et  et!e  est  facile  a  mettre  en  pratique  avec  les 
"ESSENCES  CULINAIRES  DE  JONAS". 

Un  autre  produit  portant  la  marque  "Jonas",  remarquable  par  sa  purete,  sa  saveur,  sa 
force,  c'est  la 

Moutarde  Franchise  de  Jonas 

Elle  a  les  suffrages  de  toutes  les  menageres  qui  ne  supportent  pas  sur  la  table  le  moindre 
produit  falsifie.    C'est  un  produit  sur  pour  le  marchand  et  ses  clients. 

Elle  est  sous  verre  en  differents  modeles  qui   permettent  de  faire   un   etalage   attrayant 
dans  le  magasin  et  qui  sont  recherches  par  la  clientele  comme  articles  d'utilite  dans  le  menage. 

La  Sauce  Worcestershire 
"Perfection"   de  Jonas 

est  recherchee  aussi  par  toutes  les  menageres  qui  savent  apprecier  les  bonnes  choses  et  aiment 
a  servir  des  mets  bien  assaisonnes. 

Le  Vernis  Militaire  de  Jonas 

est  encore  un  article  que  vous  devez  avoir  en  magasin.  C'est  le  vernis  par  excellence,  briUant, 
adherant,  n'attaquant  pas  le  cuir,  mais,  au  contraire,  l'entretenant  en  parfait  etat. 

Henri  Jonas  &  Cie 

MAISON   FONDEE  EN  1870 

173  a  177  rue  Saint-Paul  Ouest,       Montreal 
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Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  doiizaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

par  tout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


AUJOURD'HUI 

MEME       Commandez    votre    stock 
d'Automne  D' 

Articles   en    Fibre   Durcie 

Peu  importe  ce  qui  arrive,  le  Jour  du  Lavage  vient 
toutes  les  semaines.  Aidez  vos  clientes  a  rendre  cette 
journee  pas  plus  fatiguante  que  les  autres.  Montrez- 
leur  les  articles  en  fibre  durcie  d'Eddy.  La  premiere 
impression  est  celle  qui  compte,  et  les  articles  en 
fibre  durcie  d'Eddy  ne  manquent  pas  d'etre  apprecies  a 
premiere  vue.  De  plus,  ils  donnent  une  tres  longue 
duree.  Ils  sont  tres  legers  et  leur  apparence  denote 
la  proprete. 

Prenez-en  en  stock. 

Vous  les  Vendrez  tous — et  iacilement. 

Notre  publicite  vous  aidera  a  le  faire. 

Ecrivez-nous    aujourd'hui    pour    renseignements    a    ce 

sujet. 

Les  ALLUMETTES  D'EDDY  sont  ce 
que  la  plupart  des  gens  s'attendent 
d'avoir  lorsqu'ils  demandent  des  allu- 
mettes.  Devancez  les  dgsirs  de  votre 
clientele.      Vous   y   gagnerez. 

THE  F.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL.    CANADA 
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Alors  et  Aujourd'hui  ! 

La  fabrique  de  tabac  MacDonald 


1860 


1919 


TABAC  A  FUMER  EN   PALETTE 
Brier 
Index 
British   Consols 


9 


TABAC  A  CHIQUER  EN   PALETTE 
Prince   of  Wales 
Crown 

Black   Rod    (torquette) 
Napoieon 


Marque  de  fabrique 
enregistree 

Achetez  les  Tabacs  Macdonald  en  boites  scellees  de   10  lbs. 

II  y  a  quatre  palettes  de  plus  dans  chaque  boite  de  Brier  et  Prince  of  Wales,  donnant  de 
cette  facon  un  profit  additionnel  au  detaillant  de  60  a  80  cents  par  boite. 

Agents  des   ventes: 

Nouvelle-Ecosse Pyke  Bros.,  Halifax. 

Nouveau-Brunswick Schofield  &  Beer,  St.  John. 

OH-fu.?11 D    stewart  Robertson  &  Sons.  Kingston. 

I  To-m  i D    stewart  Robertson  &   Sons,  Ottawa 

Hamilton  "        "        •  D-  Stewart  Robertson  &  Sons.  Toronto. 

London 


Alfred  Powis  &  Son,  Hamilton. 
.  D.  C.  Hannah,  London. 


eotomh^  Aen^°rd"°UeSt       '                               •        :        •        :The  W"  L-  Mackenzie  &  Co.  Ltd,  Winnipeg 
rw°umbieAnglaise George  A.  Stone.  Vancouver. 


Quebec 


H.  C.  Fortier,  Montreal. 


W.  C  MacDonald  Reg'd  Incorporated 


Montreal,  P.  Q. 
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ALIMENTS    MARINS 

Ayant  toute   la   saveur   que   leur   donne   la   mer. 

Des  profondeurs  de  l'Atlantique  ces  delicieux  petits  mets  marins  arrivent  sur  les  comp- 
toirs  et  les  tablettes  des  epiciers  canadiens,  pour  ensuite  faire  partie  de  la  command© 
de  toutes  les  bonnes  menageres  qui  apprecient  la  meilleur  qualite. 

Lorsque  vous  ouvrez  une  caisse  portant  la  Marque  Brunswick  de  Connors  Bros,  vous 
pouvez  etre  assure  que  chaque  bolte  dans  cette  caisse  contient  un  aliment  marin  aussi 
sain  et  aussi  savoureux  qu'un  choix  soign6  et  un  proc6d6  scientifique  puissent  les  pro- 
duire.  Et  lorsque  vous  offrez  a  une  cliente  une  boite  d'a'liments  marins  d«  la  marque 
Brunswick,  vous  savez  que  sa  quality  est  certaine  de  lui  donner  satisfaction  et  qu'elle 
reviendra  pour  en  avoir  encore.  Vous  connaissez  les  diverses  lignes,  n'est-ce  pas? 
Voyez  parmi  cette  liste  les  produits  que  vous  n'avez  pas  en  stock: 


14.  Sardines  a  I'huile. 
j/4.  Sardines  a  la  moutarde 
Finnan    Haddie 
(Bottes  rondes.) 


Hareng  saur 

Hareng  a  la  sauce  aux  tomates 

Clams. 


Connors  Bros.,  Limited 

BLACK'S   HARBOR,   N.B. 


...    m 


Mets   prepares   de 

CLARK 


Les  Populaires  Specialties  Alimentaires 

Faites  au  Canada 

Feves  au  lard  Boeuf  Sale  Langues  de  Boeuf 

Bifteck  aux  oignons  Saucisse  Cambridge 

Pattes  de  cochons  desossees  Viandes  en  pots  Ragouts  anglais 

Soupes  concentrees  Catsup  aux  tomates 

Boeuf  fume  tranche  Ragout  de  rognons  Galantines  de  viande 

Spaghetti  a  la  sauce  aux  tomates  et  au  fromage,  etc. 

Achetez  des  marchandises  canadiennes  —  Tenez  les  Canadiens  occnpes 


W.  Clark,  Limited 


Montreal 
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Lait    Carnation 


"DE    VACHES    BIEN    NOURRIES" 

"Commandez-le  avec  vos  articles  d'epice- 

rie".      C'est   ce   que   disent    nos   annonces 

et  c'est  I'idce  que  nous  essayons  d'ancrer 

dans  la  tete  du  public  acheteur. 

Cette  idee  va  devenir  une  source  de  ven- 

tes  profitables   pour  les  epiciers. 

Prenez    en    stock    du    Carnation.       Vous 

savez    comme    il    est    bon.      Vous    pouvez 

garantir  sa  qualite. 

Efforcez-vous    d'ajouter    quelques     boites 

de  Lait  Carnation  a  la  liste  de  toutes  les 

commandes   d'articles   d'epicerie   qui    par- 


Licenses  de 
la    Commis- 
sion des 
Vlvres     du 
Canada   14-96 
et    14-97 

Usines    a 
Condenseurs 
a    Aylmer    et 
Springfield, 


"FABRIQUE    AU    CANADA" 

tent   de   votre   magasin. 
Avez-vous   recu    un    lot   de    Livres  de    Re- 
cettes    (en    francais)?      Vos    clientes    se- 
ront  contentes  de  s'en  servir. 

Commandez  le  Carnation  chez 
votre  marchand  de  gros 


Fabrique  au  Canada 
par 


m 


CARNATION 

MILK 

PRODUCTS 

COMPANY 

LIMITED. 

Aylmer,    Ont. 

Seattle    et 

Chicago,    U.S.A. 


FAIT  AU  CANADA 


[THE    N.K 
LIMITED 


RBANK.coftfANXi 


MONTREAL 


Laissw  fairc  votn?  ouvratfc 
par  les  Jumeaux  COLD  DUST. 


gS^^tfe 


*>*<_. 
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Ventes  rapides  ! 

Gros  profits  ! 

II  y  a  une  demande  continuelle  pour  Iss  Polis 
Canadiens. 

Prenez  votre  part  de  ce  commerce. 

Nous    manufacturons   toutes    ces    lignes    bien 

connues: 

POUR  LA  MAISON:  —  Poli  Ideal  a  argente- 
rie,  Poli  a  Metal  Klondyke,  Cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon. 

POUR    L'AUTOMOBILE: — Preparation    Klean- 
all    pour    carosseries    d'auto,    Preparation    Re- 
newall   pour  capotes  d'auto,  Cire  a  Auto. 
Donnez    votre    commande    a    votre    marchand 
de  gros  ou  ecrivez  a 

CANADIAN  POLISHES,  Ltd. 

Succesaeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


Voici   un    Remede 
Recommandable 


POUDRES  NERVINES 

DeMATHIEU 

Pouriousles  MauxdeTfifeetNevralge 


«>    pov4t>    «Om» 

contre  La  Grippe,  l'insomnie,  la  migraine, 
la  n6vralgie,  etc. 

Plusieurs  de  vos  clients  ont  exactement 
besoin  d'un  semblable  petit  remede  simple 
comme  LES  POUDRES  NERVINE  DE  MA- 
THIEU. 

Etalez  les  Poudres  de  Mathieu  sur  votre 
comptoir    des    ventes    et    recommandez-les. 

Elles  vous   rapporteront  un  'joli  profit. 

J.  L.  Mathieu  Co. 

Sherbrooke,  Que. 


"MONROE"    un 

FAUX-COL  ARROW 

Pour  I'Ete 

CLUETT,   PEABODY   &   CO.   OF   CANADA,    LIMITED 


BISCUITS 


NOUS  sommes  en  position  de  fournir  au  commerce  un 
superbe  choix  de  biscuits  appropries  pour  toutes  les 
occasions. 
Nous  fabriquons  des  BISCUITS  depuis  nombre  d'annSes  et 
nous  nous  sommes  fait  une  reputation  pour  la  fabrication 
de    PRODUITS    DE   QUAUITE. 

Nous  n'essayons  pas  de  chercher  si  nous  pouvons  fabriquer 
nos  produits  a  meilleur  marches  Nous  n'achetons  que  des 
ingredients  de  premiere  quality  et  nous  apportons  le  plus 
grand  soin  a  notre  fabrication,  de  sorte  que  nous  som- 
mes justifiables   de   dire   que  nos   produits 

DONNENT     UNE     SATISFACTION     PLUS    QU'ORDI  NAIRE 

Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  nos  biscuits: 

ARROWROOT.       CADET,       DAINTY       ENGLISH 
TEA,     GRAHAM      WAFERS,     GRAHAM      SAND- 
WICH,   CREAM     SANDWICH     ASSORTIS,     RICE 
CAKE,      SULTANA. 

Aussi  un  joli  choix  de 

PATE        DE        QUIMAUVE,        SANDWICH         ET 

LIGNES    DE    CONFITURES. 

Nous    sollicitons    une    commande    d'essai,     et    nous    sommes 

certains    que    vous    serez    satisfait    de    nos   produits. 

Nous    fabriquons    le    fameux    Chocolat    "BORDO"    ainsi    que 

plusieurs  autres  lignes  de  BONBONS. 

Confiez-nous    vos    commandes    et    demandez    des    renseigne- 

ments   sur   nos   lignes.      Nous  y   apporterons   la   plus  grande 

attention  possible. 

The  Montreal  Biscuit  Co. 

FABRICANTS     DE     BISCUITS     ET     DE    CONFISERIES. 

MONTREAL 
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CONTRE  LA 
TOUX 


Les  Remedes  Chamberlain  sont  recommandables  et 
bien  annonces. 

Cest  uniquement  a  cause  de  cela  qu'ils  sont  si  en  deman- 
de. 

II  n'y  a  pas  de  raison  pour  que  vous  ne  preniez  pas  votre 
part  de  ces  ventes  faciles,  si  vous  etalez  les  Remedes 
Chamberlain  et  si  vous  vous  servez  du  superbe  lot  d'ai- 
des  de  ventes,  cartes  de  comptoir,  etc,  que  nous  fournis- 
sons. 

THE    CHAMBERLAIN    MEDICINE   CO.,   Toronto. 


mam 


L'EUEOPE 


DANS    LE    CREUX    DE    VOTRE    MAIN... 
Si  vous  ecrivez  aux 

ETABLISSEMENTS    G.    INGLIS 
25   rue   de   I'Ourthe,    Bruxelles    (Belgique). 

TOUT  commergant  doit  avoir  au  moins  UNE  BONNE  RELA- 
TION en  Europe  pour  etre  tenu  instantanement  au  courant  de? 
Idees  et  marehandises  europeennes  nouvelles  et  pour  s'y 
adresser  pour  toute  demande  de  source  d'achat  ou  de  vente. 
renseignements  commerciaux,  etc.  line  simple  lettre  contenant 
nom,  voire  profession  et  votre  adresse,  met  ce  service 
(mlque  a  votre  disposition. 

Si  vous  ne  nous  ecrivez  pas  aujourd'hui.  nous  perdons  UNE 
1  mce  de  faire  connaissance  avec  vous  aujourd'hui;   mais  vous 
perdez  chaque  jour  CENT  chances  de  depasser  cent  fois  d'au- 
tres  commercants  plus  progressifs. 

L'affranchissement  d'une  lettre  pour  I'Europe  est  de  5c. 


Si  vous  eprouvez  quelqueembarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX    COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 


incisor 


Modem 
Canada 


—  Superieur  a  tous  les  autresen 
qualite. 

— Surpasse  tous  les  autres  en  pu- 
blicite  habile  qui  aide  l'epicier 
a  faire  plus  de  ventes. 

The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres   propice    aux   voyageurs   canadiens   qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POM,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE   FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere   a   Sydney   Mines, 

N.-E.  —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow   (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


BANQUE  PROVING  I  ALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL    PAYE    ET    SURPLUS 3,000,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 31,600,000 

95  Succursales  dans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau- 

Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-Eaouard. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:   Honorable   Sir  HORMISDAS   LAPORTE,   C.P.,   de  la 

maison    Laporte-Martin    limitee,    administrateur    du    Credit 

Foncier  Franco-Canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLET,  capitaliste. 
Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de    l'agri- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limitee. 
M.   M.   CHEVALIER,   directeur  general  Credit  Foncier  Franco- 
Canadien. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 
(Commissaires-censeurs) 

President:  lhonorable  sir  ALEXANDRE  LACOSTE,  C.R.,  ex- 
juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 

Vice-President:  Lhonorable  N.  PERODEAU,  N.P.,  Ministre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  adminis- 
trateur  "Montreal  Light,   Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 

M.   S.-J.-B.   ROLLAND,   president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 


M.  J. 


BUREAU-CHEF 

M.  Tancrede  BIENVENU, 

Directeur-general. 

-A.   TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  chef. 

M.  C.-A.  ROY, 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnairee 

M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LA.RUE.  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital   autorise    ..  , $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  Beique,  vice-pr6sident; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-g6n6ral. 
Yvon  Lamarre,  inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint- Jacques 

F.  G.  Leduc,  gSrant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux  de  Quartiers 

Tout  de"p6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a.  la  Banque  sur  lequel  est  paye"  deux 
fois  par  ann6e  un  int^rfit  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  6met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi^s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 


En   tcrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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FINANCES 


LES  GRANDS  PROBLEMES  ECONOMIQUES. 


A  quelles  necessites  repondra  le  prochain  emprunt 
et  quels  avantages  il  offrira  a  I'epargnant. — 
Le  role  du  banquier  dans  la  vie  financiere. 
— Interessantes  declarations  de  M.  J.-F. 
Boulais. 


Accule  a  l'emprunt  pour  la  neuvieme  fois  en 
cinq  ans,  le  gouvernement  va  lancer  a  l'epargne  un 
appel  retentissant. 

De  quelle  maniere  cet  appel  sera-t-il  lance? 
Le  public  y  repondra-t-il  avec  le  raeme  empresse- 
ment  qu'aux  trois  precedents?  Quelle  sera  l'impor- 
tance  de  la  prochaine  emission?  Quels  avantages 
le  nouveau  titre  du  Dominion  offrira-t-il  a  I'epar- 
gnant? Que  lui  donnera  le  gouvernement  en  echan- 
ge  de  son  argent  trebuchant  et  sonnant?  Enfin,  a 
quelles  necessites  economiques  et  budgetaires  le 
nouvel  emprunt  du  Canada  est-il  appele  a  repondre? 
Ces  questions  nous  sommes  alle  les  poser  a  un 
specialiste  du  placement  en  valeurs  de  tout  repos. 
Nous  nous  sommes  adresse  a  une  des  maisons  de 
banque  qui  ont  en  ces  dernieres  annees  le  plus  fait 
pour  developper  chez  nos  gens  l'esprit  de  l'epargne, 
nous  avons  nomme  la  maison  Versailles,  Vidricaire 
et  Boulais.  On  aura  une  idee  de  l'importance  du 
role  que  remplit  cette  firme  dans  la  vie  financiere 
canadienne-francaise,  quand  nous  aurons  dit  qu'elle 
aura  distribue  a  la  fin  de  l'ann£e  pour  plus  de  vingt 
millions  de  dollars  de  valeurs  de  tout  repos. 

M.  J.-F.  Boulais  a  qui  le  reporter  du  "Prix  Cou- 
rant"  a  pose  les  questions  qui  precedent,  est  a  la 
fois  un  juriste  et  un  specialiste  de  la  finance,  puis- 
qu'avant  d'etre  banquier  il  etait  notaire  et  qu'avant 
de  se  specialiser  dans  les  questions  de  placement,  il 
dirigeait  aux  Trois-Rivieres  la  succursale  d'une  de 
nos  plus  grandes  banques. 

—Les  journalistes  ont  ceci  de  particulier,  et 
celui  que  le  "Prix  Courant"  me  fait  1'honneur  de 
m'envoyer  ne  fait  pas  exception  a  la  regie,  que  sans 
prevenir  ils  vous  posent  a  brule-pourpoint  des  ques- 
tions complexes  auxquelles  ils  vous  obligent  a  re- 
pondre, sans  vous  donner  le  temps  de  reflechir. 

— Celles  que  vous  me  posez  resument  la  situa- 
tion economique,  portent  sur  l'avenir  industriel  du 
pays.  Elles  interessent  meme  le  prestige  financier 
du  Dominion.  Pour  y  repondre,  il  importe  de  pro- 
ceder  par  ordre,  de  bien  etablir  les  faits,  connus  de 
tous,  qui  leur  servent  de  base. 

— Je  dirai  done  que  la  guerre  est  finie,  que  l'en- 
thousiasme  des  grands  jours  de  triompbe  est  tombe. 
Nous  en  sommes  a  la  periode  ou  chacun  fait  le 
compte  de  la  victoire.  Nous  avons  sous  les  yeux 
l'envers  de  la  gloire:  nos  blessures  a  panser,  le  de- 
ficit a  combler. 


— Le  gouvernement  va  lancer  un  emprunt,  non 
plus  pour  soutenir  notre  effort  militaire,  pour  equip- 
per  et  nourrir  nos  soldats,  mais  pour  ouvrir  chez 
nous  un  compte  de  banque  a  ceux  des  allies  qui  ont 
besoin  de  ce  que  precisement  nous  avons  a  vendre, 
mais  qu'ils  ne  peuvent  payer  comptant.  En  d'autres 
termes,  le  gouvernement  demande  a  I'epargnant  de 
lui  preter  son  argent  pour  qu'il  puisse  permettre  a 
telle  maison  de  vendre  a  tel  pays  des  salaisons,  a 
moins  que  ce  ne  soit  des  chaussures  ou  des  coton- 
nades.  La  question,  ainsi  posee,  de\ient  purement 
commerciale,  d'ou  il  suit  que  le  gouvernement  doit 
offrir  ses  titres  d'emprunt  en  en  faisant  valoir  les 
avantages.  II  ne  saurait  etre  question  de  patrio- 
tisme,  ni  de  bienfaisance,  mais  simplement  d'inte- 
ret  pur  et  simple  entre  le  vendeur.  qui  est  le  gou- 
vernement, et  l'acheteur  qui,  en  l'espece,  est  I'epar- 
gnant. "Donnant,  donnant",  est  le  principe  qui  de- 
vra  presider  au  lancement  du  prochain  emprunt. 

— La  valeur  du  titre  qu'offrira  le  mois  prochain 
le  Dominion,  est  incontestable  et  son  rendement 
inespere.  Ce  sont  la  des  raisons  suffisantes  pour 
interesser  le  grand  nombre  qui  travaille  et  depense 
moins  qu'il  ne  gagne,  qui  produit  plus  de  richesse 
qu'il  n'en  consomme. 

— Le  gouvernement  lance  cet  emprunt  et  je 
n'hesite  pas  a  dire  qu'il  est  du  devoir  de  tous  d'y 
repondre  avec  le  plus  grand  empressement.  J'es- 
time  en  effet  que  le  prestige  financier  du  Dominion 
est  en  question,  et  dans  ces  conditions  il  n'y  a  pour 
tous  qu'une  maniere  de  repondre:  souscrire  dans  la 
plus  large  mesure  a  l'emprunt.  Ce  devoir  s'impose 
nettement  aux  banquiers,  aux  financiers,  aux  capi- 
talistes  grands  et  petits,  car  si  le  prochain  emprunt 
n'etait  pas  largement  couvert,  la  masse  qui  resterait 
en  flottement  sur  le  marche,  generait  les  emissions 
a  venir,  alourdirait  tous  les  titres  existants.  II  en 
resulterait  un  amoindrissement  de  notre  prestige 
financier  qui  aurait  a  l'etranger  un  incalculable  re- 
tentissement. 

— II  faut  souscrire  a  l'emprunt.  car  il  faut  que 
le  pays  soit  en  mesure  de  faire  honneur  a  sa  signa- 
ture, il  faut  assurer  le  developpement  de  notre  In- 
dustrie, il  faut  maintenir  la  prosperity  de  notre  agri- 
culture. La  question  de  savoir  s'il  a  ete  fait  bon 
usage  du  produit  des  precedents  emprunts,  s'il  sera 
fait  emploi  judicieux  de  celui  que  Ton  annonce,  ne 
doit  pas  etre  discutee  a  l'heure  presente.  Chaque 
chose  en  son  temps  et  celle-ci  connaitra  son  heure 
aux  elections. 

— Je  connais  des  banquiers  qui  vont  se  devouer 
sans  mesure  pendant  la  campagne  de  l'emprunt  et 
qui  a  l'heure  prochaine  de  la  campagne  electorate 
se  consacreront  a  l'oeuvre  qu'ils  estiment  meritoire 
de  renvoyer  les  mauvais  bergers,  de  chasser  le  gou- 
vernement du  pouvoir. 

Et  M.  Boulais,  sur  ces  mots  qui  terminent  l'in- 
terview,  ne  cherche  pas  a  dissimuler  le  large  et  bon 
sourire  qui  illumine  sa  figure. 
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Garantie  de  Contrat 

Entrepreneurs-Contracteurs 

Les  Municipalites  exigent  des  Cons- 
tructeurs  de  chemins  des  depots  de 
garantie  pour  la  bonne  execution  dans 
mi  temps  determine  des  travaux  en- 
■trepris.  Les  proprietaires  exigent  aussi 
des  Contracteurs  des  depots  de  garan- 
tie de  mSme  nature.  "La  Prevoyance" 
moyennant  une  indemnity  relative- 
ment  minime  garantit  la  bonne  execu- 
tion des  obligations  de  toutes  especes 
contractees  par  des  Entrepreneurs  et 
leur  permet  ainsi  de  faire  fructifier  des 
capitaux  qui,  deposes  en  garantie,  ne 
leur  rapporteraient  que  l'interet  modi- 
que  de  la  banque. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-.Iacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 
+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie   Inst.   Comptable.      Comptable 
Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10   rue   St-Frs-Xavier,     -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLEY" 


La  Compagnie  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre   I'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179   rue  Glrouard,   Salnt-Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison   fondee  en   1870 

AUGUSTE    COUILLARD 

IMPORTATEUR     DE 
Ferronnerie     et     Quincaillerle,     Verres 

a    Vitres,    Peinture,    etc. 
Specialite;  —   Poeles   de  toutes   sortes. 

Nos  232  a  239   rue   St- Paul 
Ventes   12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
Was  prix   du   marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.   H.-B.   Rainville,   President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald. 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED   ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

ComDtables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


bolide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  l'egard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SUN  Lift  OF  CANADA 

SIEGE  SOCHAL-lrfONTREAL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fond6e  en  1851 

Assurances   contre    Incendie,    Assuran- 
ces    Maritimes,    d'Automobiles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,    la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,    au-deia   de    ..     ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:    TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale   de    Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital    Autorise 

$2,000,000.00 

Capital    Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse      $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore    Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue     Notre-Dame    O.,    Montreal. 


En  ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s^v.p. 
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ASSURANCES 


LES  PERTES  PAR  LE  FEU  AU  CANADA 


Les  chiffres  montrent  que  les  pertes  per  capita 
sont  plus  fortes  dans  les  petites  municipalises 
m'oins  efficacement  protegees.  II  faut  agir  avec 
prudence,  quand  on  tire  des  conclusions  basees  sur 
ce  fait.  Les  comparaisons  per  capita  ont  une  cer- 
taine  valeur  superficielle  quand  elles  representent 
de  grands  cbiffres,  mais  elles  sont  sujettes  a  indui- 
re  en  erreur,  quand  elles  se  rapportent  aux  pertes 
causees  par  le  feu.  La  chose  devient  evidente,  '\ors- 
qu'il  s'agit  des  statistiques  de  differentes  villes  ou 
meme  de  la  meme  ville  en  differentes  annees.  Par 
exemple,  la  variation  est  tres  prononcee,  dans  les 
chiffres  des  cites,  et  villes  du  Canada,  qui  pendant 
les  annees  1912-15  avaient  une  perte  per  capita  ex- 
cedant  $5.00. 

1912 
Cite  ou  Ville  Perte  per  capita 

Chicoutimi,  Que $123.25 

Cobalt,  Ont 35.13 

Gait,  Ont 10.9-8 

Moosejaw,  Sask 10.51 

Owen  Sound,  Ont 10.31 

Kenora,  Ont 9.67 

Halifax,  N.E 7.64 

Vancouver,  C.B 5.68 

Port  Arthur.Ont 5.44 

Fort  William,  Ont 5.12 

1913 

Charlottetown,  I.P.E $19.94 

Calgary,  Alta 14.07 

Portage  la  Prairie,  Man 13.44 

Brantford,  Ont 10.79 

Springhill,  N.E 8.24 

Sydney  Mines,  N.E 7.52 

Edmonton,  Alta.   ..." 7.25 

North  Vancouver,  C.B 6.17 

Pembroke,  Out 6.17 

Vancouver,  C.B 5.14 

Quebec,  Que 5.01 

1914 

Midland,  Ont $41.54 

Gait,  Ont 21.65 

Moncton,  N.B 14.57 

Saskatoon,  Sask 12.06 

Hull,  Que 11.04 

Kingston,  Ont 10.84 

Outremont,  Que 10.56 

Nanaimo,  C.B 8.68 

New  Westminster,  C.B '8.53 

Levis,  Que 8.34 

Fort  William,  Ont 7.94 

Amherst.  N.E 6.80 

Vancouver,  C.B 5.89 


1915 

St:  Jerome,  Que $55.60 

Sorel,  Que 11.79 

Bracebridge,  Ont 10.05 

Collingwood,  Ont 8.52 

Miniota,  Man 7.63 

Chatham,  Ont 6.60 

Vancouver,  C.B 5.30 

Pembroke,  Ont 5.08 

En  chaucune  de  ces  villes*  la  perte  a  ete  anor- 
malement  accrue  par  un  seul  incendie.  A  Chicou- 
timi, une  conflagration,  a  Gait,  un  atelier,  a  Mid- 
land, une  cour  a  bois  scie,  et  a  Charlottetown,  une 
cathedrale,  ont  cause  une  perte  per  capita,  en  cha- 
que  municipality,  qui  ne  represente  pas  les  domma- 
ges  ordinaires.  Les  effets  de  la  population  de- 
vraient  aussi  entrer  en  ligne  de  compte.  Une  grande 
de  manufacture  detruite  par  le  feu  dans  une  petite 
ville  augmente  enormement  la  perte  per  capita  dans 
cette  ville,  pendant  l'annee  de  la  destruction,  et  se 
fera  sentir  sur  un  certain  nombre  d'annees  suivan- 
tos.  C'est  pour  cette  raison  que  les  compagnies 
d'asurance  ont  reconnu  l'imposibilite  de  baser  les 
taux,  d'une  maniere  generate,  sur  l'xeperience  indi- 
viduelle  des  villes. 

Une  comparaison,  entre  la  perte  par  le  feu  et  la 
construction  des  maisons  au  Canada,  montre  que  la 
somme  d'argent,  depensee  a  construire  de  nouveaux 
edifices,  n'indique  qu'une  prosperite  partielle. 

Les  veritables  pertes  causees  par  le  feu  ne  sont 
pas  restreintes  a  la  perte  actuelle  de  la  propriety. 
Les  frais  incidentels  sont: 

(1)  La  perte  subie  par  l'assurance,  ou  la 
difference  entre  les  primes  payees  aux  compa- 
gnies d'assurance  et  le  montant  verse  a  l'as- 
sure. 

(2)  La  depense  actuelle  de  la  proportion 
des  systemes  d'approvisionnement  d'eau  neces- 
saire,  en  premier  lieu,  pour  la  protection  contre 
i'incendie  en  plus  des  necessites  domestiques. 

(3)  La  depense  annuelle  des  services  mu- 
nicipaux  de  protection  contre  I'incendie. 

(4)  La  depense  annuelle  de  protection 
particuliere  contre  I'incendie. 

(1)  Pendant  les  annees  1912-1915,  les  primes 
pergues  par  les  compagnies  d'assurance  canadien- 
nes  au  Canada,  ont  excede  de  $56,204,972  le  total 
des  pertes  payees  au  public,  soit  une  moyenne  de 
$14,051,243  par  annee. 

(2)  Les  systemes  d'approvisionnement  d'eau 
au  Canada  qui  fournissent  l'eau  pour  les  besoins  do- 
mestiques et  la  protection  contre  les  incendies  sont 
au  nombre  de  500.  Ces  services  ont  exige  un  de- 
bourse  initial  de  $122,714,000,  et  des  frais  annuels 
d'entretien  de  $4,003,000,  non  compris  l'interet  et 
les  fonds  d'amortissemenet.  Le  cout  approxiniatif 
des  sources  d'approvisionnement,  de  l'emmagasina- 
ge  et  du  service  des  pompes  s'eleve  a  environ  $89,- 
226,000  et  les  depenses  de  conduits  principaux  de 
distribution,  des  hydrautes,  etc.,  se  montent  a  $33,- 
488,000. 
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Tout   le   monde   connait,    Tout   le   monde    achete 


Demande 
considerable 


"RIGA" 


Vente 
assuree 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.    Garnissez  done  vos  stocks 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatif 
Cr\       mo    oanfc        contre  ce  terrible  fleau. 

^OmUier^anrS  Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


Avis   aux 


SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,    40    RUE    PLESSIS,    MONTREAL. 
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f  W»IWP 


M.  LE 


Les  Couvertes  a  chevaux  "5  T"  sont  de  longue  duree.    En  vente  partout. 

L'hiver  dernier  Ie  commerce  a  ete  tres  mauvais  pour  les  couvertes  a 
pii  Aivn  chevaux  et  les  robes  de  voiture  avec  le  resultat  qu'un  stock  considera- 
ble  est  reste  en  magasin. 

Les  commandes  pour  livraison  a  l'automne  1919  ont  ete  rares  et  quel- 


MAIS 


ques-unes  de  celles  qui  ont  ete  donnees  ont  ete  annulees  depuis. 


EN 


RAPPELEZ-VOUSQue   notre  commande   d'importation  pour  tissu  de  jute  a  ete  placee  au 

—  mois  d'octobre  dernier  a  des  manufactures  d'Ecosse  afin  d'en  assurer 
la  livraison.  Les  marchandises  sont  arrivees  et  nous  sommes  a  les 
confectionner  pour  le  commerce  de  l'automne.  Nous  avons  achete  nos 
quantites  habituelles  et  nous  croyons  avoir  agi  sagement  vu  qu'un 
hiver  rigoureux  suit  generalement  un  ete  doux. 

CONSEQUENCE      Les  couvertes  a  chevaux,  les  Robes  et  les  Rugs  seront  en  grande  de- 

mande  et  ceux  qui  en  auront  en  stock  pourront  en  vendre. 

Les  Robes  de  voitures  et  les  couvertes  a  chevaux  <J  /  1  sont  connues  de  l'Atlantique  au  Pa- 
cifique  de  milliers  de  clients  satisfaits.  Des  affiches  en  metal  annoncent  nos  marchandises 
et  les  marchands  peuvent  en  avoir  lorsqu'ils  peuvent  les  placer  dans  des  endroits  avan- 
tageux  comme  dans  les  boutiques  de  forge,  les  couro  d'hotel  et  autres  endroits. 

DONNEZ  VOS  COMMANDES  DE  BONNE  HEURE 

Nous  fabriquous  egalement  des  baches,  couvertes  a  chevaux  im- 
permeables,  sacs  a  charbon,  tentes,  drapeaux,  auvents  et  autres  ar- 
ticles similaires.    Catalogue  envoye  sur  demande. 

J.   J.  TURNER  &  SONS,  LIMITED,   PETERBOROUGH,  ONT. 
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La  saison  d'automne,  plus  que 
rTimporte  quelle  autre,  est  Ie 
bon  temps  pour  peinturer. 


Nous  sollicitons  de  nouveau 
votre  patronage  sur  la  base  du 
mente  seulement. 

Nos  produits  ne  sont  pas  faits 
pour  etre  vendus  a  un 
certain  prix  mais  d'apres 
un  e talon  de  qualite  ! 
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ELLE  AIME  LA  DAYTON  - 

ELLE  SAIT  QUELLE  EST 

CORRECTS,  JUSTE  ET 

EQUITABLE  POUR 

LES  DEUX 


ait  en  arrie 
sxact  est  en 
:une  de  ces 
e  calcul  in 
'ient. 


Ce  n'est  pas  une  petite  affaire  que  d'avoir  la  con- 
fiance  de  votre  clients.  Servez-vous  d'une  Dayton 
et  vous  I'aurez  immediatement.  La  Balance  Dayton 
est  connue  du  public  —  mieux  connue  peut-etre  que 
vous  le  croye*.  Les  clients  peuvent  voir  le  poids 
exact  de  la  marchandise  sur  le  petit  tableau  qui  pa- 
re da  la  balance.  Un  enfant  meme  peut  constater  si  vous  donnez  un  poids  honnete,  exact.  Donner  le  poids 
core  plus  important  pour  vous  que  pour  votre  client  meme.  Vous  pesez  des  centaines  d'articles  par  jour.  Cha- 
pesees  peut  etre  une  source  de  perte,  a  moins  qu'elle  ne  soit  faite  correctement,  faite  sur  une  Balance  Dayton, 
stantane   du    prix    peut   egalement   etre   fait  de    maniere   a   vous   donner   la    valeur   de   chaque   centin   qui    vous    re- 

Cela  paie  de  suivre  le  progres.  L'emploi  d'une  Dayton  est  avantageux.  Un  poids  exact 
et  un  calcul  precis  sont  les  bases  sur  lesquelles  s'edifient  n'importe  quel  commer- 
ce.   Ecrivez  pour  avoir  notre  catalogue   illustre. 

DAYTON  COMPUTING  SCALES 

Avenues    Royce   et   Campbell,    Toronto,    Ont. 
58,    rue    Notre-Dame    Est, 

MONTREAL. 


FRANK     E.     MUTTON, 
/ice-president  et  gerant  general 


Division     International     Business    Machines    Co.,     Limited.       Aussi    fabricants    des 

Enregistreurs  de  temps   international   et  des   machines  a   calculer 

Hollerith  a  I'electricite. 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  19  septembre  1919  Vol.  XXXII  —  No  38 


iuoi  ifoys  DEVRI 


IPLOYEB  LES 


CONTREFORTSDECONFIANCE 

BENNETT 

TffADF  MA/f/f 

Parce  que  vous  ne  pouvez  faire  de  meilleures  chaussures  avec  n'importe  quel 
autre  contrefort. 

LES  Contreforts  BENNETT  sont  robustes,  flexibles  et  moules  de  facon  a  con- 
server  le  plus  longtemps  possible  la  forme  de  vos  chaussures. 

Le  prix  auquel  ils  se  vendent  est  hors  de    pair  avec  les  resultats  qu'ils  donnent. 
Vous  n'y  GAGNEREZ  pas  a  employer  des  contreforts  meilleur  marche. 


ETT    LIMITED 


FABRICANTS  DE 
FOURNITURES 

POUR 
CHAUSSURES 

CHAMBLY     CANTON,     P.Q., 
CANADA. 

BUREAU     DES     VENTES 

59  rue  St-Henri 
Montreal 

BUREAU    D'ONTARIO 

28  rue  King  Est 
Kitchener 
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Un  mot  sur  le  placement 
des  commandes 


CET  automne,  les  detaillants  devraient  etre  tres  prudents  dans  le  place- 
ment de  leurs  commandes  pour  les  marchandises  qu'ils  ne  sont  pas 
prets  a  prendre  en  stock  au  moins  soixante  jours  apres  les  avoir  com- 
mandees.  En  temps  ordinaires,  les  manufacturiers  sont  en  position  de  re- 
pondre  aux  besoins  de  leurs  clients  plusieurs  mois  a  I'avance,  et  il  n'est  pas 
question  de  savoir  s'ils  sont  en  mesure  de  faire  la  livraison  des  marchandises 
aux  prix  cotes.  Le  detaillant  aussi  peut  placer  en  septembre  des  commandes 
pour  livraison  en  mars;  mais  avec  les  conditions  actuelles  du  marche,  ni  le  ma- 
nufacturer ni  le  detaillant  ne  peut  se  fier  sur  ce  qui  peut  se  produire  le  lende- 
main.  En  autant  que  la  chose  est  possible,  le  detaillant  devrait  se  procurer  les 
chaussures  dont  il  a  besoin  a  meme  le  stock,  autrement  dit  acheter  des  mar- 
chandises deja  fabriquees  et  qui  pourront  lui  etre  livrees.  II  devrait  apporter  la 
plus  grande  attention  aux  renseignements  concernant  les  lignes  en  stock,  ren- 
seignements  qui  pourraient  lui  etre  envoyes  de  temps  en  temps,  et  il  devrait  agir 
promptement  lorsqu'il  lui  est  offert  quelque  chose  qui  peut  faire  son  affaire. 

Avec  autant  de  rapidite  que  possible,  nous  installons  a  toutes  nos  succursales 
un  systeme  par  lequel  les  detaillants  seront  informes,  a  de  courts  intervalles, 
quels  sont  exactement  les  modeles  que  nous  sommes  prets  a  fournir  immedia- 
tement.  Ce  systeme  d'informations  comprendra  des  illustrations  et  des  des- 
criptions exactes  des  chaussures  elles-memes;  chaque  modele  portera  etam- 
pee  la  date  a  laquelle  il  est  en  stock  et  le  prix  courant  en  vigueur  ce  jour-la. 
C'est  un  systeme  auquel  pourra  se  fier  le  commerce.  Notre  succursale  la  plus 
rapprochee  de  chez  vous  vous  enverra  le  jour  que  vous  voudrez,  des  renseigne- 
ments complets  sur  les  modeles  quelle  a  dans  le  moment  en  stock  et  prets  a  etre 
expedies.  Ces  renseignements  vous  seront  beaucoup  plus  utiles  qu'un  catalo- 
gue de  chaussures  illustrant  plusieurs  modeles  qui  sont  peut-etre  temporaire- 
ment  tous  vendus. 

Nous  sommes  certains  que  les  detaillants  trouveront  ce  systeme  tres  utile  pour 
eux  dans  la  conduite  de  leurs  affaires — surtout  a  une  epoque  comme  celle  que 
nous  traversons  actuellement,  ou  les  renseignements  exacts  et  opportuns  sont 
plus  importants  que  jamais  auparavant. 

Ames  Holden  McCready 

T.    H.    RIEDER,    President.  LIMITED 

"Cordonniers   de   la   nation** 

HALIFAX         ST.    JOHN         QUEBEC         MONTREAL        OTTAWA       TORONTO       LONDON       WINNIPEG 

REGINA       CALGARY        EDMONTON       VANCOUVER 
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Quartier    General 

pour  les 

Chaussures 


De  I'Atlantique  au  Pacifique,  la  Ames  H olden 
SVScC  ready,  Limited,  est  Ke  quartier  general  au 
Canada  non  seuBement  poisr  les  chaussures  de 
cuer?  mais  ausss  pour  les 


CLAQUES 
CHAUSSURES  EN  CANEVAS 
CHAUSSURES  DE  TENNIS 

et  de  RECREATION 
CHAUSSURES  DE  FEUTRE 


Toys  les  detaillants  canadiens  peuvent  avoir  de 
cette  compagnie  les  assortments  reguliers  doni 
ils  peuvent  avoir  besoin  pour  leur  commerce. 

Deja  plus  de  5,000  detaillants  apprecient  la  com- 
modate et  I'economie  de  la  centralisation  de  leurs 
achats  a  une  maison  en  position  de  donner  et  qui 
donnera  un  service  de  stock  rapide  et  sur  lequel 
on  peut  compter  pour  toutes  les  categories  de 
chaussures. 


Ames  Holden  McCready 

LIMITED 
T.    H.    RIEDER,    President. 

"Cordonniers   de   la   nation" 

HALIFAX         ST     JOHN         QUEBEC         MONTREAL        OTTAWA        TORONTO       LONDON       WINNIPEG 

REGINA       CALGARY        EDMONTON        VANCOUVER 
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Concernant  vos  chaussures 

d' Automne 

VOUS  desirez  que  vos  chaussures  d'automne  soient  durables  et  vous  satis- 
fassent  pleinement.  A  cette  fin,  il  importe  plus  que  jamais  de  vous  adres- 
ser  a  un  fournisseur  de  renom,  possedant  votre  confiance,  et  d'exiger  que 
la  marque  de  commerce  du  fabricant  soit  imprimee  sur  les  chaussures  que 
vous  achetez.  Et  cela,  en  raison  de  ce  que  le  cuir  est  plus  rare  qu'au  temps 
de  la  guerre,  que  les  prix  en  sont  plus  eleves  et  que  certains  cuirs  sont  introu- 
vables  a  aucun  prix. 

La  guerre  ayant  epuise  les  approvisionnements  de  chaussures  chez  les  peuples  eu- 
ropeens,  il  a  fallu  leur  en  expedier  des  millions  de  paires,  ainsi  que  de  non  moins  im- 
portantes  quantites  de  cuir:  ce  qui  a  plus  que  compense  la  reduction  dans  la  demande 
pour  fins  militaires.  La  matiere  premiere  diiponible  pour  faire  face  a  ces  besoins  etant 
deja  rare,  il  en  resulte,  en  ce  moment,  une  situation  tres  grave. 

V  D'ou  il  suit  que  si  vous  n'avez  des  conn nissances  techniques  approfondies  de  la  va- 
leur  des  chaussures  et  des  cuirs,  cet  automne  vous  devez  plus  que  jamais  vous  en  rap- 
porter  a  la  reputation  du  fabricant  comme  du  detaillant. 

Le  marchand  qui  a  souci  de  sa  reputation  ne  la  compromettra  pas  pour  I'amour 
d'un  gain  insignifiant.  De  meme,  un  fabricant  connu  n'imprimera  pas  sa  marque  de 
commerce  sur  des  marchandises  dont  la  valeur  est  douteuse. 

! '  II  est  probable  que  vous  vous  souciez  fort  peu  du  marche  des  cuirs  et  de  ce  qui 
peut  influencer  la  fabrication  et  la  mise  en  vente  des  chaussures.  Mais  une  chose  im- 
porte pour  vous  et  vous  y  ETES  DIRECTEMENT  INTERESSE:  I'achat,  pour  votre 
famille  et  pour  vous-meme,  de  bonnes  chaussures,  a  prix  raisonnables.  La  valeur  deter- 
minante  du  pouvoir  d'achat  de  votre  argent  si  peniblement  gagne  est  rigoureusement 
fixee  par  des  lois  economiques  semblables  a  celles  qui  regissent  I'industrie  de  la  chaus- 
sure.  Non  plus  que  nous,  vous  n'y  pouvez  rien  changer.  Mais  vous  POUVEZ  exercer 
un  controle  sur  vos  methodes  d'achat,  de  facon  a  obtenir  le  plus  possible  pour  le 
montant  de  vos  debourses. 

i  Nous  croyons  done  opportun,  au  debut  de  chaque  saison,  de  vous  mettre  au  cou- 
rant  de  la  situation,  afin  que  vous  soyez  en  mesure  d'acheter  intelligemment. 


Pour  acheter  sagement  cet  automne : 

PREMIEREMENT:     Adressez-vous  h  un  detaillant   dont  la  reputation  vous  est   connue 

et  dont  le  bon  jugement  vous  inspire  confiance.     Et 

SECONDEMENT:      Exigez  que  la  marque  de  commerce  d'un   fabricant    en   renom   soit 

imprim6e  sur  les  chaussures  que  vous  achetez. 

Vous   nous  ferez   plaisir  en   demandant      a    notre   siege   social    a    Montreal,    notre    livret 

intitule:     "Comment    acheter    les    chaussures."      Expedie    franco    par    tout    le    Canada. 


Ames  Holden  McCready 

T.    H.    RIEDER,  President.  LIMITED 

"Cordonniers  de  la  nation" 


HALIFAX  ST.    JOHN  QUEBEC  MONTREAL       ^^P^-p^B  WINNIPEG         REGINA         SASKATOON         CALGARY 

OTTAWA  TORONTO  LONDON  X%.  mii!±JT/  EDMONTON  VANCOUVER 


En  ecrivant  aux   annoriceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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L'Art  Agreable  de  se  Faire  des   Clients 

Une  vente  ne  fait  que  donner  un  profit,  tandis  qu'un  client  est  une  source  con- 

tinuelle  de  profits.   Ce  que  le  gerant  d*un  magasin  a  rayons  a  vu  dans 

le  magasin  de  cinq  et  dix  cents.    Une  excellente  idee  pour 

le  commerce  du  detail. 


IL  n'y  a  pas   bien   longtemps, 
les  "eclaireurs"  de  la  grande 

chaine  des  magasins  Wool- 
worth  faisaient  rapport  qu'une 
certaine  ville  de  l'Ouest  se  deve- 
loppait  assez  vite  pour  justifier 
l'etablissement  d'un  magasin  a 
cet  endroit.  Cette  ville  etait  du 
nombre  de  celles  qui  n'avaient 
pas  encore  ete  "envahies"  par 
la  grande  compagnie,  et  un  ex- 
pert y  fut  envoye  pour  concluire 
les  negociations  sur  une  bonne 
base.  Naturellement,  les  detail- 
lants  deja  etablis  dans  la  ville 
etaient  grandement  interesses 
dans  le  nouveau  projet,  et  il  y 
eut  beaucoup  de  discussion  au 
sujet  du  dommage  que  ce  nou- 
veau magasin  de  "Cinq  et  dix 
cents"  pourrait  faire  a  leur  com- 
merce. La  plupart  esperaient 
beaucoup  que  le  site  du  nou- 
veau magasin  soit  choisi  a  l'au- 
tre  bout  de  la  ville  —  aussi  loin  . 
que  possible  de  leur  propre  eta- 
blissement. 

II  arriva  cependant  que  le 
plus  grand  et  le  plus  prospere 
magasin  a  rayons  de  la  ville  de- 
tenait  un  bail  sur  un  edifice  voi- 
sin  sur  la  rue  principale.  Et  a 
la  surprise  —  pour  ne  pas  dire 
au  contentement  —  des  raar- 
chands  detaillants,  le  grand  ma- 
gasin non  seulement  passa  son 
bail  au  magasin  de  "Cinq  et  dix 
cents",  mais  construisit  un  pas- 
sage sous  une  voute  faisant 
communiquer  les  deux  edifices. 
De  fait,  une  des  clauses  du  bail 
voyait  a  ce  qu'un  libre  acces  soit 
maintenu  entre  les  deux  maga- 
sins. 

Comme  vous  pouvez  l'imagi- 
ner,  cette  action  du  grand  ma- 
gasin fut  l'objet  de  beaucoup  de 
commentaires,  et  plus  d'un  emit 
l'opinion  que  l'administration 
du  grand  magasin  avait  "fait 
une  betise",  a  tel  point  que  le 
gerant  fut  taquine  par  un  grou- 
pe  de  concurrents  de  ses  amis 
lors  d'une  assemblee  de  la 
Chambre  de  Commerce. 

"Pour  nous,  vous  avez  eu 
tort",  dirent-ils  en  substance, 
"ce  passage  va  vous  enlever  un 
grand  nombre  de  clients." 


"Peut-etre,"  repondit  le  ge- 
rant en  souriant,  "mais  n'allez 
pas  oublier  que  ce  passage  a 
deux  portes  d'entree." 

Plus  de  clients —  Plus  de  ventes 
Le  gerant  du  magasin  avait 
eu  raison — quand  plusieurs  des 
detaillants  croyaient  fermement 
qu'il  s'en  allait  au  desastre. 
D'apres  eux,  le  magasin  de 
"Cinq  et  Dix  cents"  ferait  un 
grand  nombre  de  petites  ventes 
de  menus  articles  avec  les 
clients  du  magasin  a  rayons,  et 
il  eloignerait  certains  clients  du 
comptoir  des  occasions  du  sous- 
sol.  Mais,  d'un  autre  cote,  ils 
avaient  oublie  qu'il  attirerait 
bien  des  gens  de  la  localite,  dont 
plusieurs  n'avaient  jamais  ache- 
te  au  magasin  a  rayons.  Et  une 
fois  entres  dans  le  magasin  de 
"Cinq  et  Dix  cents",  ils  etaient 
pour,  ainsi  dire  dans  le  grand 
magasin  en  meme  temps.  Les 
gens  aiment  a  acheter  au  ma- 
gasin offrant  le  plus  de  commo- 
dites,  et  le  passage  etait  une 
commodite  indiscutable  pour 
tout  le  monde. 

Bref,  le  gerant  du  magasin  a 
rayons  avait  vu  juste  lorsqu'il 
avait  pense  que  le  magasin  de 
"Cinq  et  dix  cents"  amenerait  a 
son  etablissement  de  nouveaux 
clients,  et  il  n'ignorait  pas  que 
plus  de  clients  veulent  dire  plus 
de  ventes. 

Une  excellente  idee  pour  le 
commerce   au    detail 

L'exemple  que  nous  venons 
de  citer  illustre  une  excellente 
idee  a  mettre  en  pratique  dans 
le  commerce  au  detail;  de  fait, 
c'est  une  idee  presque  fonda- 
mentale. 

Le  nombre  de  clients  que  Ton 
peut  inciter  a  venir  a  un  maga- 
sin determine  le  volume  des 
ventes  qui  peut  etre  fait,  et,  a 
la  longue,  determine  si  le  ma- 
gasin fait  des  progres  ou  non. 
Une  augmentation  du  nombre 
des  clients  veut  toujours  dire 
un  plus  grand  nombre  de  ven- 
tes, et  le  marchand  avise  pr^nd 
les  moyens  d'avoir  continuelle- 
ment    ae  nouveaux    clients  qui 


prennent  l'habitude  de  venir 
acheter  a  son  magasin. 

Pour  dire  le  vrai,  le  meilleur 
actif  qu'un  magasin  puisse 
avoir,  c'est  un  groupe  de  clients 
loyaux  qui  ne  peuvent  penser 
sans  effort  a  aller  acheter  ail- 
leurs;  des  clients  qui  viennent 
au  magasin  tout  naturellement, 
qui  le  font  depuis  des  annees  et 
qui  vont  continuer  a  le  faire 
pendant  des  annees  encore,  sans 
le  moindre  effort  de  la  part  du 
marchand.  C'est  ce  qu'on  ap- 
pelle  une  clientele  reguliere,  et 
tout  acheteur  d'un  commerce 
doit  payer  un  bon  montant  pour 
cette  clientele  en  plus  du  prix 
qu'il  paie  pour  le  reste  de  la 
propriete. 

Faites-vous  des  clients,  ame- 
nez-les  au  magasin,  gagnez  leur 
confiance  —  et  des  ventes  sui- 
vront  tout  naturellement.  Si 
vous  etudiez  bien  la  chose,  vous 
verrez  que  c'est  en  cela  que 
conslste  le  veritable  secret  du 
developpement  des  grandes  or- 
ganisations vendant  au  detail. 
C'est  precisement  a  cause  de 
cela  qu'on  prefere  avoir  son 
etablissement  sur  la  rue  princi- 
pale, dans  le  "centre  des  maga- 
sins", ou  les  loyers  sont  chers, 
plutot  que  sur  une  rue  transver- 
sale  ou  les  loyers  sont  meilleur 
marche;  c'est  egalement  pour 
cela  que  Ton  a  des  salles  de  re- 
pos,  des  restaurants,  des  bu- 
reaux de  renseignements,  des 
salles  d'amusements  et  autres 
additions  dispendieuses  a  un 
magasin  qui  ne  contribuent  pas 
directement  a  la  vente  des  mar- 
chandises.  C'est  la  raison  pour 
laquelle  aussi  le  gerant  du  ma- 
gasin a  rayons  n'hesita  pas  a 
avoir  le  magasin  de  "Cinq  et 
Dix  cents"  a  un  endroit  ou  il 
pourrait  attirer  plus  de  gens 
dans  son  district,  plutot  que  de 
les  eloigner  de  son  etablisse- 
ment. 

"Si  Ton  ne  vient  pas,  Ton 
n'achetera  pas" 

Vous  connaissez  la  vieille  his- 
toire  du  jeune  marie  qui,  lors- 
qu'on    lui    demanda:    "Voulez- 


Vol.  XXXII  —  No  38  LE  PRIX  COURANT,  vendredi  19  septembre  1919 


vous  prendre  pour  femme,  etc.", 
repondit:  "Naturellement,  je 
suis  venu  ici  precisement  pour 
cela."  C'est  avec  cette  idee  que 
la  plupart  des  gens  entrent  dans 
un  magasin.  Mais  il  y  a  tou- 
jours  des  gens  qui  ne  viennent 
pas  a  un  magasin  et  que  Ton 
peut  induire  a  le  faire.  Je  ne 
crois  pas  qu'il  se  trouve  un  seul 
magasin  ayant  obtenu  tout  son 
commerce  dans  son  territoire 
immediat.  II  y  a  toujours  des 
gens  qui  achetent  ailleurs,  tout 
simplement  parce  qu'on  ne  les 
a  jamais  convaincus  qu'ils  pou- 
vaient  obtenir  chez  eux  la  va- 
leur  et  le  service.  On  ne  les  a 
jamais  induits  a  venir  au  ma- 
gasin pres  de  chez  eux,  et  par 
suite  ils  n'y  achetent  jamais. 
L'on  n'a  jamais  cherche  a  s'en 
faire  des  clients  reguliers,  bien 
que  tous  pourraient  le  devenir 
et  c'est  ce  que  devrait  faire  le 
detaillant.  Une  fois  que  ces 
gens  viennent  a  son  magasin  le 
probleme  de  leur  vendre  est  plus 
de  la  moitie  resolu. 

Comment  y  arriver  est  la 
principale  question  a  conside- 
red Le  detaillant  de  chaussures 
ne  peut  generalement  adopter 
les  methodes  plutot  sensation- 
nelles  des  grands  magasins  a 
rayons.  Mais  il  peut  avoir  son 
magasin  dang  un  endroit  com- 
mode ou  le  public  a  l'habitude 
d'acheter,  et  il  peut  etablir  dans 
son  etablissement  un  atmos- 
phere agreable  et  "personnel". 
C'est  la  premiere  chose  a  faire. 
Et  ensuite,  on  peut  mettre  en 
pratique  le  vieux  precepte  que 
si  la  montagne  ne  veut  pas  ve- 
nir a  Mahomet.  Mahomet  peut 
aller  a  la  montagne. 

Faites  connaitre  votre  magasin 
au   public 

Au  moyen  de  la  publicity 
dans  les  quotidiens  locaux  et 
directement  par  la  poste,  il  est 
possible  de  repandre  cet  atmos- 
phere personnel  bien  au  dela  du 
magasin,  et  d'etablir  la  confian- 
ce  dans  le  fait  que  son  magasin 
est  l'endroit  naturel  et  de  con- 
fiance  ou  acheter.  Cette  metho- 
de  est  a  la  portee  de  tous  les  de- 
taillants  pour  ainsi  dire,  peu 
importe  ou  se  trouve  leur  ma- 
gasin.   En    usant   d'un   peu    de 


prevoyance  et  de  jugement,  ils 
peuvent  profiter  de  la  publicite 
intensive  des  manufacturiers 
qui  lui  vendent  ses  marchandi- 
ses.  De  cette  facon,  le  carac- 
tere digne  de  confiance  du  ma- 
gasin pourra  etre  connu  des 
gens  qui  autrement  ne  vien- 
draient  pas  a  ce  magasin,  et  Ton 
peut  le  faire  connaitre  davanta- 
ge  de  ceux  qui  le  connaissent 
deja.  II  n'est  pas  necessaire 
d'attendre  qu'un  magasin  de 
Cinq  et  Dix  cents  vienne  s'eta- 
blir  dans  les  environs  pour  y  at- 
tirer  la  foule;  il  n'est  pas  neces- 
saire non  plus  de  faire  des  ex- 
periences dispendieuses  et  sen- 
sationnelles. 

Pourquoi  la  publicite  pour  les 
chaussures  ne  reussit  pas 

De  l'avis  du  redacteur,  si  la 
publicite  de  la  plupart  des  de- 
taillants  de  chaussures  ne  reus- 
sit pas,  c'est  parce  qu'elle  est 
faite  avec  des  affirmations  que 
Ton  ne  prouve  pas.  Lorsque 
trois  ou  quatre  marchands  pre- 
tendent  chacun  donner  les  meil- 
leures  valeurs  et  les  plus  bas 
prix  de  la  ville,  il  ne  faut  pas 
blamer  le  public  s'il  ne  les  croit 
pas. 

De  semblables  affirmations 
font  frequemment  des  ventes — 
mais  elles  n'ont  pas  pour  effet 
de  faire  des  clients,  ce  qui  est 
une  chose  differente  et  bien  plus 
importante. 

Inspirer  confiance  dans  un 
magasin  differe  tres  peu  d'ins- 
pirer  confiance  dans  un  indivi- 
du.  Vous  avez  confiance  ou  non 
en  votre  voisin  pour  deux  rai- 
sons:  pour  ce  qu'il  fait  et  pour 
ce  qu'il  dit.  Vous  pouvez  ne  pas 
le  connaitre  intimement,  mais 
vous  pouvez  vite  deeouvrir  si 
vous  pouvez  avoir  confiance  ou 
non  en  lui. 

Vous  le  rencontrez  par  acci- 
dent le  matin,  disons,  et  vous 
vous  rendez  a  vos  affaires  en- 
semble. Vous  parlez  de  la  tem- 
perature, de  la  conference  de  la 
paix,  de  la  situation  du  travail, 
ou  de  n'importe  quel  autre  sujet 
et  immediatement  vous  vous 
formez  une  opinion  sur  la  sure- 
te  de  son  jugement  et  sur  son 
caractere.  S'il  parle  comme  un 
homme    sense   (peu    importe  le 


sujet  de  la  conversation),  vous 
pouvez  en  conclure  que  sa  con- 
naissance  vaut  la  peine  d'etre 
eultivee.  D'un  autre  cote,  s'il 
parle  de  projets  mirobolants 
pour  devenir  riche  du  jour  au 
lendemain  ou  s'il  vante  outre 
mesure  son  talent  et  son  intel- 
ligence, vous  ne  tarderez  pas  a 
en  venir  a  une  conclusion  tout 
a  fait  opposee.  Tout  comme 
vous  pouvez  dire  si  un  metal  est 
veritable  par  le  son  qu'il  emet, 
de  meme  vous  pourrez  juger  du 
caractere  de  votre  voisin  par  le 
"ton"  de  sa  conversation. 

C'est  exactement  la  meme 
chose  quand  il  s'agit  de  gagner 
des  clients  par  de  l'annonce, 
qu'il  s'agisse  d'un  magasin  de 
chaussures  ou  du  commerce 
d'un  grand  manufacturier.  Ce 
n'est  pas  l'etendue  ni  la  vehe- 
mence de  vos  affirmations  qui 
comptent,  mais  bien  la  sincerite 
avec  laquelle  elles  sont  expri- 
mees  et  supportees. 

Une  question  d'attitude 

En  un  mot,  la  solution  du 
probleme  de  se  faire  des  clients 
permanents  plutot  que  d'essayer 
simplement  de  faire  une  vente 
est  en  grande  partie  une  ques- 
tion de  l'attitude  que  l'on  adop- 
te  envers  le  commerce  de  quel- 
qu'un.  Le  marchand  intelligent 
et  sagace  sait  qu'en  faisant  une 
vente  il  en  retire  un  profit,  mais 
qu'en  se  faisant  un  chent  il  s'as- 
sure  une  source  continuelle  de 
profits. 

Tout  comme  le  gerant  du  ma- 
gasin a  rayons  avait  vu  dans  le 
magasin  de  "Cinq  et  Dix  cents" 
autre  chose  qu'un  concurrent 
pour  son  comptoir  des  menus 
articles  et  ses  occasions  du 
sous-sol,  de  meme  le  marchand 
moderne  voit  dans  sa  publicite 
autre  chose  que  de  l'espace  qu'il 
peut  remplir  avec  sa  copie  de- 
crivant  ses  occasions.  II  a  con- 
fiance en  son  commerce  en  la 
qualite  de  ses  marchandises  et 
dans  le  service  qu'il  offre.  II  est 
a  etablir  une  institution  pour  le 
service  du  public,  non  pas  pour 
aujourd'hui  seulement,  mais 
pour  plusieurs  annees  a  venir. 

Et  ce  sont  des  choses  qui  se 
voient  dans  ses  annonces.  Elles 
"sonnent  bien".  parce  qu'il  y 
croit  lui-meme. 


AMES    HOLDEN    M  c  C R E A D Y 


T.    H.    RIEDER,   president. 
Cordonniers    de    la    Nation  " 
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donnent  a  ceux  qui  les  portent  le 
meilleur  service  —  beau  temps  ou 
mauvais  temps — qu'il  soit  possible 
d'obtenir  aujourd'hui. 


Les  Semelles  en  Fibre  Eprouvee  Panther  peuvent  etre  employees 
avec  toutes  les  categories  de  chaussures.  Pour  les  escarpins 
legers  et  pour  les  chaussures  de  travail,  les  semelles  Panther 
donnent  entiere  satisfaction.  En  tous  temps  vous  constaterez 
que  ce  ressemelage  est  superieur  au  cuir  et  que  dans  la  fabrica- 
tion et  dans  la  reparation  les  semelles  Panther  peuvent  etre 
cousues  exactement  comme  les  semelles  de  cuir.  Pour  la  lege- 
rete,  la  duree,  l'impermeabilite,  et  sous  tous  les  rapports,  les 
Panther  sont  superieures  aux  autres  semelles.  Elles  sont  fait.es 
dans  toutes  les  couleurs  regulieres. 

Les  talons  en  caoutchouc  "Sure  Step"  Panther  sont  bien  eon- 
nus  d'une  grande  partie  de  notre  population.  lis  durent  long- 
temps  et  donnent  la  meilleure  valeur  sur  le  marche. 

Pour  plus  de  renseignements  ecrire  a 

Panther  Rubber  Co.,  Limited 

SHERBROOKE,  QUE. 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  s.v.p. 
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Qualite 


Superieure 


CHAUSSURES  EN  CANEVAS  AVEC  SEMELLES  EN 

CAOUTCHOUC 

"LIFE-BUOY" 


1920 


DONNEZ   VOS   COMMANDES   POUR 
LE   PRINTEMPS 


1920 


Creations   nouvelles 

Les  prix  dcs  chaussures  de 
cuir  continuent  encore  a 
monter.  II  en  resultera  en 
1920  une  demande  plus 
grande  de  la  part  du  public 
pour  des  chaussures  en  ca- 
ne v  as. 


'TUXEDO'' 


Modeles  nouveaux 

Nous  nous  y  sommes  prepa- 
res en  fabricant  d'autres 
nouvelles  lignes  qui  pour- 
ront  rivaliser  sous  les  rap- 
ports de  la  duree,  de  la  va- 
leur,  du  style  et  du  confort 
avec  les  chaussures  de  cuir. 


Durant  le  mois  de  septembre,  nos  representants  partiront  pour  leur  tournee 
avec  un  nouveau  choix  d'echantillons.  lis  parcoureront  tout  le  Dominion. 
L'un  d'eux  ira  vous  voir  bientot.  Ne  donnez  pas  votre  commande  avant 
d'avoir  vu  ce  que  nos  representants  ont  a  offrir. 


Rappelez-vous  la  marque 


li  CO.,  i 


Votre  ligne  favorite  d'ete 

(\     Siege  social  et  f  abrique: 
KITCHENER,  Ont. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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RIEN   NE 
MANQUE 


Les  installations  Goodyear  pour  la  reparation  des  chaussures  sont  completes  sous  tous  rapports 


A   Part 
'Operateur 


FAITES   AU   CANADA  DE   LA  DIMENSION  POUR    TOUS  LES  COMMERCES 

United  Shoe  Machinery  Co.  of  Canada,  Limited 

Montreal 


Toronto: 

90  rue  Adelaide  Quest 


Kitchener: 
179  rue  Kins;  Quest 


Quebec: 

28  rue  Demers. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,    mcntionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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LA  GHAUSSURE  YAMASKA  POUR  LE  PRINTEMFS 

1920 

Nos  voyageurs  sont  actuellement  en  route  pour  visiter  le  commerce  de  la  chaus- 
sure,  lui  soumettre  les  echantillons  pour  le  Printemps  1920  et  prendre  les 
commandes  qui  assureront  une  livraison  en  temps  voulu. 

LA   QUALITE 

demeure  la  caracteristique  principale  de  nos  chaussures  pour  le  Printemps 
prochain  et  nos  ndeles  clients  la  reconnaitront  tout  de  suite  dans  les  echan- 
tillons qui  Ieur  seront  presentes. 

LES  PRIX  AVANTAGEUX 

font  partie  de  notre  reputation.  Nous  ne  la  dementierons  pas  cette  annee  et 
nous  pouvons  dire  au  commerce,  qu'ayant  ete  assez  prevoyants  pour  acheter 
les  quantites  de  cuir  dont  nous  pensions  avoir  besoin  a  un  moment  plus  favo- 
rable que  celui  du  marche  actuel,  nous  serons  en  mesure  de  fournir  nos  chaus- 
sures a  des  prix  qui  seront  difficiles  a  battre  par  les  concurrents. 


COMMANDEZ   DES   MAINTENANT 

Ne  cherchez  pas  a  remettre  vos  commandes  a  plus  tard,  car 
tout  indique  pour  le  printemps  une  hausse  probable. 

Si  vous  n'avez  pas  recu  la  visite  de  notre  voyageur, 
ecrivez-nous  un  mot. 


LA  CIE  J.  A.  &  M.  COTE 

ST-HYACINTHE. 


■3 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Nous  sommes 

Les  plus  anciens  Manufacturers 

du  Canada 

DE  CONTREFORTS  EN  FIBRE 


Cela  veut  dire  que  les  manufacturiers  ont  reconnu  nos  contreforts  comme 
etant  les  plus  recommandables  pour  leurs  chaussures.  lis  savent  que  nous 
garantissons  que  leur  duree  surpassera  celle  de  la  chaussure,  s'evitant 
ainsi  des  plaintes  dues  a  des  contreforts  defectueux. 

Nous  les  garantissons  parce  que  nous  CONNAISSONS  leur  solidite.  Nous 
les  croyons  les  meilleurs  sur  le  marche  aujourd'hui.  Voyez  nos  contre- 
forts speciaux  pour  chaussures  de  feutre  et  chaussures  de  caoutchouc. 


DUCLOS  &r  PAYAN 


Bureau    des   ventes    et 
Tanneries     et     fabrique:  entrepot:     224    rue     Lemoine 

St-Hyacinthe  Montreal 

Repr6sentants: — 

Pour  Ontario:    E.  R.  Lewis,  45  Front  Street  East,  Toronto. 
Pour  la  ville  de  Quebec:   Richard  Frere,  rue  St-Valier,  Quebec. 


En   ecrivant   aux   annanoeura,  montlonnoz  "La   Prix  Courant",  a.v.p. 
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La  Maison  GIROUARD  Limitee 


successeurs    de 


THE   E.   T.   SHOE   COMPANY 

St-Hyacinthe,  P.  Q. 


Nos  nouveaux  bureaux  et  entrepots  dans  I'ancien   Grand  Hotel   nous  permettent  de  pouvoir  offrir 
a  nos  clients 

L' ASSORTMENT  LE  PLUS  VARIE  ET  LE  PLUS  COMPLET  DE  TOUT 

LE  CANADA 

en  fait  de  chaussures  pour  hommes  et  femmes. 

Notre  organisation  assure  a  notre  clientele  un    service  satisfaisant  sous  tous  rapports. 

Avant  de  placer  vos  commandes,  attendez  la  visite  de  nos  voyageurs  ou  ecrivez-nous  pour  avoir 

des  marchandises  qui  donneront  satisfaction  a  vos  clients  et  vous  assureront  des  ventes  repetees. 


En   ocrivant   aux   annoncours,   mentionnez  "Ue   Prix   Courant",   a.v.p. 
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vous  poyvEZ 

VENPRE  PES  'ACME' 

a  tops  yos 

CLIENTS 


L'homme  qui  conduit  un  automobile  sait 
que  les  Semelles  "Acme"  ne  lui  feront  ja- 
mais defaut  lorsqu'il  s'agira  pour  lui  de  de- 
marrer  ou  d'arreter  soudainement  sa  voi- 
ture. 


L'homme  de  bureau,  portant  des  Semelles 
"Acme",  peut  aller  et  venir  sans  fatigue  dans  son  bureau;  sa  demarche 
sera  elastique  et  sans  bruit  et,  en  meme  temps,  il  aura  un  confort  excep- 
tionnel  avec  ses  chaussures. 

Les  Semelles  "Acme",  si  appropriees  pour  les  hommes  d'affaires,  sont 
aussi  populaires  chez  les  membres  de  leurs  families. 

Les  enfants  aiment  a  jouer  avec  des  chaussures  munies  des  Semelles 
"Acme". 

Les  jeunes  filles  aiment  les  Semelles  "Acme"  parce  qu'avec  ces  semelles 
leurs  chaussures  ne  orient  jamais. 

Les  gargonnets  seront  moins  turbulents  s'ils  portent  des  semelles  "Acme". 
Les  personnes  agees  aussi  n'ont  plus  la  crainte  de  glisser  sur  les  trottoirs 
humides  ou  glissants  si  leurs  chaussures  sont  munies  de  semelles  "Acme". 

Les  semelles  "Acme"  sont  economiques  aussi,  parce  qu'elles  durent  plus 
longtemps  que  les  semelles  de  cuir.  Elles  ne  font  pas  de  bruit,  ne  sechent 
pas  ni  ne  pourrissent.  Elles  sont  a  I'epreuve  de  I'humidite  et  appropriees 
pour  la  ville  comme  pour  la  campagne.  Pour  le  camp,  les  vacances  dans 
les  endroits  montagneux  ou  la  marche  n'est  pas  sure,  les  "Acme"  sont  les 
Semelles  ideales. 


Toutes  les  dimensions  et  epaisseurs  va- 
rices au  choix.  Couleurs:  noir,  blanc  et 
tan.    Fournies  aussi  en  grandes  feuilles. 


Dunlop  Tire  &  Rubber  Goods  Co.,  Limited 

SIEGE  SOCIAL  ET   FABRIQUE:   TORONTO 
Succursales  dans  les  grandes  villes 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v. 
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SERVICE    COMPLET 


Aucun  changement  de  saison  ni  de  mode  avec  ses  exigences 
pour  des  modeles  differents  de  chaussures  ne  nous  a  encore 
pris  au  depourvu. 

Vos   Besoins   Immediats 

pour  le  commerce  du  commencement  de  Pautomne  recevront 
notre  prompte  attention.  Le  stock  considerable  que  nous  avons 
a  notre  entrepot  nous  permet  de  vous  donner  un  service  efficace. 

Pour  le  Printemps  Prochain 

Dans  le  but  d'etre  en  position  de  vous  offrir  ce  qu'il  y  a  de  mieux, 
nous  avons  examine  toutes  les  lignes  que  les  divers  manufactu- 
rers ont  a  offrir  pour  le  printemps  et  nous  avons  choisi  parmi  les 
plus  jolies  creations  de  chaque  fabrique,  de  sorte  qu'en  faisant 
votre  choix  pour  le  printemps  prochain,  vous  avez  l'avantage  de 
pouvoir  acheter  les  plus  jolies  chaussures  que  chaque  manufactu- 
rer a  a  offrir. 


voyageurs  sont  actuellement  sur  la  route  et  ils  passeront  bien- 
tot  chez  vous. 


Nos 


James   Robinson 


MONTREAL 


En    ecrivant   aux    annonceurs,    mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v,p. 
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Un  grand  nombre 
De  reponses 
Ont  ete  revues 

Les  reponses  ont  afflue  de  Y Allan- 
tique  au  Pacifique 

Tous  les  marchands  du  Canada,  depuis  le  plus  petit 
jusqu'au  plus  grand,  ont  pris  part  a  notre  concours 
de  devinette. 

Nos  ventes  pour  les  douze  mois  se 
sont  chif frees  a 

$4,732,366.75 


Le  plus  gros   chiffre  de  ventes  de 
chaussures  du  Canada 


TETRAULT    SHOE 

Les  plus  grands  fabricants  de  chaussures  du  Can 

MONTREAL 


L 


Bureau   et  entrepot: 
9   rue   de    Marseille, 

Paris,  France. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Approchiez-vous 
Dela  O 

Solution  « 

LES  LAUREATS 


Le   rapport  du   comite   des   detaillants   fait  connaitre   les  noms  des  heu- 
agnants  de  ce  concours: 
1°    $125  00  gagnes  par  M.   H.   S.  Reekie,   de  la  maison  J.    Leckie  Company, 

Limited,    Vancouver,  C.A.     Sa  reponse  avait  ete:   $4,732,217.00. 
2"    $75.00   gagnes    par   M.    W.    Carlyle,    de   la   maison    Waterbury    &    Rising, 

Limited,   St-Jean,   N.B.,   avec   $4,732,534.13. 
3d     $35.00  gagnes  par  Mile  Maisie  Sibley,  <lu  Smith's  Shoe  store,  Truro,  N.E., 

avec  $4,732,099.53. 
4°     $20.00  gagnes  par  M.   H.   Shifler,   du   Regent   Shoe   Store,    Montreal,    P.Q., 

avec  $4,732,069.69. 
5°     |15.00    gagnes    par    M.     Monroe    Rovins,    de    la    maison    M.    Mendelsohn, 

Montreal.    P.Q.,    avec   $4,732,708.70. 
6°     $10.00  gagnes  par  Mile  Agn^s  Biegerzahn,  de  la  maison  Archie  McOillis, 
Fort  William,   out.,  avec  $4,732,834.06. 
Le    total    des    ventes    pour    lannee    (inissant    le    31    aout    1919    a    et€    de 
$4,732,366.75   et   des   prix    speciaux    de   $5.00   ont   ete   accordes   aux   persoi 
suivantes,  dont  la  reponse  a  approche  do  $1,000  lc  chiffre  exact: 

A.  Mendelsohn,  de  la  maison  M.  Mendelsohn,   Montreal,   r.Q. 
M.  .1.  Ernest  Priest,  de  la  maison  .1.   W.  Priest,   Pictou,  N.E. 
Mile  A.  I.  McNeill,  de  A.   D.  Ingraham  Company,   Limited,   Sydney,   N.E. 
M.  H.  Panelhoff,  du  Regent  Shoe  Store,   Montreal,  P.Q. 
M.  Hugh  J.  Reilly,  de  la  maison  C.  H.  Reilly,   Welland,  Ont. 
M.  A.  H.  Hicks,  de  la  maison  M.  &  J.  Chisholm,   Wesl   Toronto,  Ont. 
Les  detaillants   suivants   de    Montreal   ont   ete   les  juges  de   ce  concours 
C.  R.  Lasalle,  C.  Acton  et  Harry  Gibbins. 

Nous  offrons  nos  reinerciements  A  tous  pour  l'interet  qu'ils  out  pris 
dans  ce  concours.  Nous  aimerions  a  aller  vous  voir  personnellement  pour 
vuus  remercier.  Lorsque  vous  viendrez.  a  Montreal,  n'oubliez  pas  de  nous 
rendre  vlsite. 

Ne  manquez  pas  le  concours  de  Van  prochain. 


l\NUFACTURING  CO 


1^4  plus  grands  exportateurs  de  chaussures  du  Canada 

TORONTO. 


LIMITED. 


En   ecrivant   ayx   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Chaussures  dont  la  vente  est 

profitable 

Le  marchand  qui  tient  en  magasin  les  chaussures  GERMAIN  est 

certain  d'ecouler  rapidement  son  stock. 

Ses  clients  connaissent  le  service  et  la  duree  que  donnent  les 

chaussures  GERMAIN. 

lis  savent  que  le  marchand  qui  vend  les  chaussures  GERMAIN 

est  un  homme  qui  tient  a  donner  satisfaction  a  sa  clientele. 

Les  chaussures  GERMAIN   sont  une  source  ininterrompue  de 

PROFITS  pour  le  marchand. 

Une  commande  d'essai  vous  convaincra. 

Voyez  nos  representants  ou  ecrivez-nous  avant  de  placer  vos 
commandes. 


LOUIS    GERMAIN 

Specialiste  en  fait  de  chaussures  "Turn"  pour  enfants 


251  rue  Christophe  Colomb 


MONTREAL 


Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee  dans  une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien !  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 
Recevez  le  meilleur  service  de 


«« 


LA     MAISON     DU     SERVICE" 


BOITES    DE    CAHTON    DE    TOTJS    GENRES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  l'occasion  de  le  prouver. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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A  PRESENT 

Nos  representants  sont  sur  la  route,  pour  vos  com- 
mandes  de  placements  de  Chaussures  en  canvas 
pour  la  prochaine  saison. 

Vos  commandes  de 


'Pour  la  T^ecreation  et  I'Ete 

devraient  etre  assez  fortes  pour  suffire  a  la  grande 
demande  qui  vous  sera  faite  pour  la  prochaine  sai- 
son. 

Si  vous  n'avez  pas  deja  recu  notre  Catalogue  de 
nouveaux  modeles  pour  la  saison  1920,  nous  vous 
en  ferons  parvenir  un  sur  reception  d'une  carte 
postale. 

THE  COLUMBUS  RUBBER  COMPANY 

OF  MONTREAL  LIMITED 


1349  rue  Demontigny  Est.  —  Montreal,  Que 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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QUELS  ARGUMENTS 
EMPLOYEZ-VOUS  DANS  LA  VENTE  DES  CHAUSSURES  ? 


P  ARLEZ-VOUS  du  con- 
*  fort?  Alors  la  Neolin  don- 
ne  le  plus  grand  confort  que 
puisse  donner  une  chaussure 
—  elle  empeche  de  glisser,  elle 
est  flexible,  impermeable. 

Parlez-vous  de  la  longue  du- 
ree?  Alors  les  millions  de  gens 
enthousiastes  des  Neolin  ap- 
puient  votre  argument. 

Parlez-vous  de  la  valeur? 
Alors  le  nom  de  Neolin  etam- 
pe  sur  cette  semelle  est  une 
marque  de  qualite  connue.  II 
donne  a  votre  prix  une  signi- 
fication dennie. 

Parlez-vous  du  style?  Les  ma- 
nufacturers a  present  adop- 
tent  la  Neolin  pour  l'apparen- 


ce  et  Felegance  de  leurs  for- 
mes a  la  mode. 
Peu  importe  si  vous  comman- 
dez  pour  votre  stock  ou  votre 
assortiment  d'automne,  voyez 
a  ce  que  les  chaussures  que 
vous  achetez  appuient  les  ar- 
guments dont  vous  vous  ser- 
vez  pour  les  vendre. 
Ne  vous  laissez  pas  induire  a 
accepter  une  contrefacon. 
Specifiez  une  quantite — que  la 
plus  grande  partie  de  votre 
stock  soit  compose  de  semel- 
les  Neolin  et  voyez  a  ce  qu'on 
vous  donne  les  Neolin  — 
N-e-o-l-i-n. 

THE  GOODYEAR  TIRE  & 
RUBBER  CO.  OF  CANADA, 
LIMITED,   TORONTO. 


En   acrivant  aux  annoncaurs,  mentionncz  "La   Prix  Cauranf,  a.v.». 
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h.  o.   Mcdowell 


\* 


^ffllONAL  WppLy 


H.     N.     LINCOLN 


Importateurs 
Manufacturiers 


401SECD.UFr.CE  C0R.3T.NE     MACHINERIE  CREPINS  ET 

■  MinlrtJi^ACCESSOIRES  de  FABRIQUES  de 


Co 


"Jobbers" 
Agents  vendeurs 


GHAUSSURES 


Bureau-chef     et     vabrique: 

37   RUE   FOUNDRY  S. 

Kitchener. 


REPRESENTANTS: 

American  Lacing  Hook  Co.,  Wal- 
tham,  Mass.  Crochets  a  lacets  et 
machines  pour  fixer  les  crochets. 

Armour  Sand   Paper 
Works,  Chicago,  III.    Tissu  et  pa- 
pier  Crystolon    pour    frapper    et 

degraisser. 

Boston    Leather  Stain   Co.,    Boston, 

Mass. 
Encres,  teintures,  cires,  etc.,   Blan- 
chiment  Cyclone. 

The  Ceroxylon  Co.,  Boston,  Mass. 
Ceroxylon,  la  cire  liquide  parfai- 
te. 


Dean    Chase    Co.,    Boston,    Mass. 

Articles    pour    chaussures,    fil    de 

coton. 
The   Ls.  G.  Freeman  Co., 

Cincinnati,   O. 

Machinerie   a   chaussures. 
Hazen    Brown    Co.    Brockton,    Mass. 

Bouts      rapportes      impermeables, 

Gomme,   ciment    a    caoutchouc. 
Lynn   Wood    Heel   Co.,   Keene,   N.H. 

Talons  en   bois  et  blocs  pour  em- 

porte-piece. 
Markem   Machine  Co.,  Boston, 

Mass. 

Machines   a    marquer   et   frapper, 

composes,  encres. 
M.  H.  Merrlam  &  Co.,  Boston, 

Mass. 

Machines     a     coudre,     a     arreter, 

etc. 


Puritan    Mfg.  Co..   Boston,   Mass. 

Machines   a   coudre   avec   fil    cire. 

Procede    Poole    pour    fausses    se- 

melles   Goodyear. 
The    S.    M.    Supplies   Co.,    Accessoi- 

res    de    fabriques,    Aiguilles,    etc. 
J.   Spaulding   &   Sons   Co.,    N. 

Rochester,    N.H. 

Contre-forts     garantis     en     fibre, 

fausses   semelles   en   fibre. 
The   Textile    Mfg.   Co.   Toronto, 

Ont. 

Lacets   a   chaussures. 
United   Stay  Co.,  Cambridge,   Mass. 

Cuir    et    imitation    de    cuir,     Tre- 

pointe,  etc. 


C'est  devenu  un  fait  reconnu  que  la  veritable  valeu  r  des 

Chaussures  Fines  McKay  pour  Dames 

a  ete  fortement  rehaussee  par  la  production  de  la 


Les  Chaussures  Lady  Belle  representent  non  seulement  tout  ce  qu'il  y  a  de  joli  en  fait  de  chaussures  a  la 
mode,  ma  is  encore  elles  demontrent  la  possibility  de  la  fabrication  de  chaussures  confortables  et  resistantes,  par  le 
procede  McKay,  a  des  prix  exceptionnellement  raisonnables  pour  le  moment. 

The    Lady    Belle    Shoe   Company,    Limited 

Fabricants  de  chaussures  fines  McKay  pour    femmes. 
KITCHENER,  -  -  Ontario. 


En   ecrivant   aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant".  s.v.p. 
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TRADE  MARK  J 
G.P.&R.LT? 


TRADE  MARKJ 
G.P.&R.LT? 


OUVERTURE  DE  LA  SAISON 

pour  les 

CHAUSSURES  EN  CANEVAS 


Commandez 

MAINTENANT 

vos    lignes 

d'automne. 


Commandez    de 

bonne     heure    et 

profitez  de  votre 

escompte. 


Les  chaussures  en  canevas  de  la  Marque 
Outing,  sont  sur  le  marche  depuis  plusieurs 
annees  et  chaque  annee  a  vu  un  peu  de  per- 
fectionnement  dans  les  lignes,  soit  dans  le 
materiel  ou  dans  le  style.  Plusieurs  detail- 
lants  affirment  que  les  chaussures  qu'ils  vendent  le  plus  facilement  sont  les 
"Outings",  et  nous  conseillerions  a  tous  les  marchands  de  placer  de  grosses 
commandes  de  chaussures  en  canevas  de  la  Marque  Outing  pour  la  saison  pro- 
chaine.  En  placant  votre  commande  de  bonne  heure — vous  avez  un  escompte 
special.     Nos  vendeurs  vous  fourniront  tous  les  renseignements  desires. 

Les  voyageurs  de  la  maison  de  gros  sont  actuellement  sur  la  route.     Donnez 
votre  plus  grosse  commande  pour  la  "Marque  Outing." 

Les  Distributeurs  pour  la  province  de  Quebec  sont: 

J.  H.  LAROCHELLE  &  FILS,  Limitee,  Quebec.  j 

J.  H.  BEGIN,  ENREG.,  Quebec. 

EASTERN  TOWNSHIPS  SHOE  CO.,  St-Hyacinthe. 

BIGNELL  &  KNOX,  Montreal. 

THOMPSON  SHOE  CO.,  Montreal. 

CANADIAN  SHOE  CO.,  Montreal. 

Les  chaussures  de  la  Marque   Outing  sont   fabriquees   exclusivement  par 

0UTTA  PERCH&  &  ROBBER  CO.,  LTD.,  TORONTO 

Succursale  de  Montreal:  357-359  rue  St-Jacques 

En   ecrivant   aux   annonceurs.  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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[)aoust,   Lalonde  &  Cie 

MANUFACTUTIERS   DE  CHAUSSURES 
TANNEURS  et  CORROYEURS 


Demandez 

nos  marques  : 

panada 

Patricia 

Metropolitan 


Bureaux  et  manufactures:    45-49  Square  Victoria, 
Montreal. 


Tannerie:    1704   rue    Iberville,   Montreal. 


UVON 
OtR 


SSER  TOUTE 


5uccursales  :    The  Metropolitan  Shoe  Co.,   91  rue  St-Paul  Est,  Montreal  ; 

Daoust  &  Cie,  Paris,  France. 
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Nos  Trois  Produits  "  PERFECT 
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de  plus  en  plus  connus  sur  le  marche  voient 

Notre   Contrefort  "Perfect"   I  st  le  type  meme  de  la  perfection: 

pour  l'ajustemejit  parfait  et   le  dessin  pour  chaussures  de  style 

rence  a  quality  £gale. 

Nos   contreforts   "Perfect"    No   1   sunt   faits   «le  la  meilleure  qua 

quelle  chaussure. 

Nos  "Box   Toes"    (bouts)    Perfect"   en  feutre  assurent  la  rigidity 

de  son   elegance.      Nos   Box  Toes  sunt   faciles  a  travailler  entre 

Notre  Toile  a  fausses-semelles   "Perfect"  donne   de  la   souplesse 

rieure   a   la    fausse-semelle   en   fibre   et  se   travaille  avec   beauco 

T>es  rnarchands-dStaillants  de  chaussures  devraient  tous  exiger 

toile  "Perfect".'    .Notre  produit  est  au  moins  l'egal  du  cuir  pour 


leur   popularity   augmenter  de  jour  en  jour. 

i    combine    la    solidite    et   la   resistance    a   l'humidite',    la   forme 
Son   prix  est  extremement  avantagreux  et  defie  toute  concur- 

!ite.       lis    sont    garantis    durer    plus    longtemps    que    n'importe 

absolue  de  la  chaussure  et  par  le  fait  meme  sont  une  garantie 
les  mains  de  l'operateur. 

a  la  bottine,  en  outre  elle  est  impermeable.  Elle  est  bien  supe- 
ap  plus  de  facilite  dans  la  fabrication  de  la  chaussure. 

les  chaussures  munies  de  fausses-semelles  faites  avec  notre 
la  duree.et  le  depasse  en  souplesse  et  en  elasticity. 


Exigez    les    CONTREFORTS,    les    BOUTS    (Box    Toes),    et    les    FAUSSES-SEMELLES    en    toile    marque 

PERFECT 

sur   les  chaussures  que  vous  achetez.     C'est   pour  vous  et  vos  clients  une  garantie  de  satisfaction. 


Dor 


U 


{ffl 


M> 


699  Avenue  Letourneux, 
(Coin  Ernest) 

MONTREAL. 

Agents  pour  la  ville  de  Quebec:    MM.  Dupere  et  Garant, 
610-612  rue  St-Valier,  Quebec. 


QSHAWA 


CANADA 


THE  R0B8ON  LEATHER  CO.,  LIMITED 

TANNEURS  et  CORROYEURS 
Oshawa  ~  Canada 


Montreal: 
52  Square  Victoria 


Quebec: 
15  rue  Belleau 


CORRESPONDANCE   SOLLICITEE 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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1920 


Chaussures  La  Rena 
Pour  le  Printemps 

Nos  voyageurs  sont  actuellement  dans  leur  territoire  respectif  avec  un  assortiment  plus  conside- 
rable et  plus  joli  que  jamais  de  chaussures  pour  famines,  fillettes  et  enfants. 

Nos  chaussures  combinent  la  "Qualite  au  Style" 

Par  leur  apparence   nos  chaussures  attirent  les  clients  et  leur  qualite  resistante  en  fait  des  ache- 

teurs  reguliers  pour  le  marchand  qui  les  vend. 

Confiez-nous  vos   commandes   d'assortiment  —  nous  les  remplirons  promptement. 

NOUS  APPORTONS  UNE  ATTENTION  TOUTE 
SPECIALE  AUX  "JOBBERS" 


TheRENAFOOTWEARCo. 

LIMITED 

3eme  Avenue,  Maisonneuve, 

MONTREAL. 


Table   Alphabelique    des    Annonces 


American  Pad  &  Tex- 
tile   66 

Ames  Holden 

McCready  .  .  3-4-.r)-ii-7 

Assurance  Mont- 
Royal  72 

Banque  d'Hochelaga.  70 
Banque  Nationale  .  .  70 
Banque  Provincial .  70 
Ban  well  Hoxie  ...  64 
Beach  Foundry. 

couverture 
Bennett  Limited, 

couverture 
British  Colonial  Fire 

Ins 72 

Beckwith  Box  Toe  .  26 
Brodie  &  Harvie  ...  54 
Brodeur,  A 54 

Canada  Foundries.  .  70 
Canada  Life  Assurance 


Clark,  E3.  G 26 

Clark,  Wm 58 

Cluett,  Peabody  .  .  .  59 
Columbus  Rubber  Co.  1!) 

Connors  Bros 4  s 

Cote,  A.  A..  &  Fils.  .  26 
Cote  &  Lapomte.  .  .  54 
Couillard,  Auguste.    .72 


Daoust,  Lalonde  & 
Co 

Dominion  Canners 

(Ltd.) 49 

Dominion  Salt.    .    .    . 

Duclos  &  Payan.    .    . 

Duffy,  J.  J.,  &  Co.  .   . 

Dunlop  Tire  &  Rubber 
Goods 14 
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57 
12 
59 


Co. 


Canadian  Cons.  Rub- 
ber   

Canadian  Polishes 

Ltd 

Canadian  Salt  ... 
Cie  J.  A.  M.  Cote  .    . 
Cie  d'Assurance  Mu- 
tuelle  du  Commerce 


72 

30 

29 
59 
11 

72 


Eddy  &  Co 59 

Fontaine,  Henri  ...  54 

Gagnon,  P.  A 72 

Garand,    Terroux  & 

Cie „  .  72 

Gendron  Mfg.  Co.  .   .  65 

Germain 18 

Georgia  Turpentine.  65 
Girouard  Limitee  .  .  13 
Gonthier  &  Midglev.  72 
Goodyear  Rubber  Co.  20 
Gutta  Percha  &  Rub- 
ber Co 22 


Heinz 57 

Imperial  Tobacco  .   .   31 

Imperial  Oil 67 

International  Time 

couverture 
International  Supply.  21 

Jonas  &  Cie,  H.  ...    53 

Kaufman  Rubber  .    .  9 

Kellogg  Cereal   ...  51 

Kearney  Bros.  Ltd.   .  58 

King  Paper  Box.    .    .  18 

Lady  Bell  Shoe  Co.  .  21 
La  Prevoyance  ...    72 

Lesage 56 

Leslie  &  Co.,  A.  C.  .  68 
Levangie,  Jas..  &  Son  57 
Liverpool   Manitoba.    72 

Mathieu    (Cie  J.-L.)  .  57 

.Matthews  Blackwell.  50 

McArthur,  A 68 

Maxwells  Ltd.    .    .    .  66 

Montbriand,   L.-R.    .  72 

Montreal  Biscuits  .  .  56 
Morrow  Screw   .    .    .68 


Nova  Scotia  Steel  Co.  70 
Nugget  Polish  .  ...   29 

Old  City  Mfg 52 


Ottawa  Paint  Co., 

couverture 
Oneida  Community.  .   69 

Panther  Rubber.  .  .  8 
Parker  Broom  Co.  .  56 
Paquet  &  Bonnier  .  .  72 
Perfection  Counter  .  24 
Perth  Shoe  Co.,  Ltd.  2S 
P.  Poulin  &  Cie  .    .    .    54 

Ramsay  Paint  ....  66 

Rena  Footwear  ...  25 

Robinson,  James   .    .  15 

Robson  Leather  Co.  24 

St.  Williams  Fruit  Pre- 
servers    55 

School  Mfg 27 

Simonds  Saw  ....  68 

St  an  way  &  Hutchins  54 

Stauntons  Ltd.   ...  64 

Still  Mfg.  Co 64 

Sun  Life  of  Canada.  72 

Tetrault  Shoe .  .  .  16-17 
Trudel  &  Guillet.    .    .    54 

United  Shoe 10 

Williams  Co.,  G.  H.  .  64 

Williams  Shoe  .  .  .  29 
Western  Assurance 

Co 72 
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LA  ST-HYACINTHE  SOFT  SOLE  SHOE  CO. 

DEVIENT  LA 

A.  A.  COTE  &  FIL8,  Limitee 

et  fabrique  dans  sa  nouvelle  usine  des  Chaussu- 
res McKays  et  des  Visses  Standard  pour  Hommes, 
Garcons,  Adolescents,  Jeunes  Gens  et  Enfants. 

Telle  est  la  nouvelle  que  le  commerce  de 
chaussures  a  appris  avec  plaisir,  sur  de  trouver  a 
cette  nouvelle  source  d'approvisionnement  les 

MEILLEURES  CHAUSSURES   COUSUES 
McKAY  ET  VIS  SEES  STANDARD 

qui  puissent  supporter  le  plus  rude  usage. 

Demandez  des  prix  a  votre  marchand  de  gros,  ou 
ecrivez-nous  directeinent. 

A.  A.  COTE  &  FILS,  Limitee 

Successeurs  de  St.  Hyacinthe  Soft  Sole  Shoe  Co., 

Ltd. 

ST-HYACINTHE,  P.  Q. 


,<^l 


;%SHOE£ 

^"LLUSTRATO* 


222  rue  Craig  ouest 
Montreal. 

Nous  faisons  de 

BELLES  ILLUSI RATIONS 

De 

CHAUSSURES 

pour 

hommes, 

femmec, 

enfants. 

Pantoufles   de   feutre 
Chauesures   de   feutre 
Chaussures   de   hockey 
Claques 

Bottines    de    caoutchouc 
Empaquetages    de    chaussures 
Mocassins 

pour 

Annonces  dans  les  quotidiens 

Annonces    dans    ies    journaux 

de  commerce 

Catalogued 

Circulaires 


Telephone 

Main 

5237 


Brevete  le 
30  Decembre  1913. 


Brevete  le 
26  0ctobre  1915. 


LE  BOUT  RAPPORTE  "VULCO-UNIT" 

est  adopte  par  les  manufacturiers  de 
chaussures  perspicaces  comme  la  seule 
solution  a  tous  les  ennuis  que  leur  occa- 
sionne  leur  bout  rapporte  (box  Toe). 

Absolument   impermeable   et   a   l'epreuve   de   la   sueur. 

Beckwith  Box  Toe  Limited 

Sherbrooke,  Que.,  Canada 


. 
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Madame,  c'est  a  vous,  1'elegante  cliente  du  bot- 
tier,  que  je  dedie  ces  lignes,  sachant  que  pour  obte- 
nir  votre  indulgence,  il  me  suffira  d'eclairer  certains 
points  obscurs  aux  profanes  dans  l'art  de  la  chaus- 
sure. 

C'est  pour  moi  un  devoir  agreable  de  vous 
fournir  ces  explications,  qui  aideront  a  etablir  entre 
nous,  une  parfaite  entente.  J'ecris  sans  la  moindre 
pretention  litteraire,  mon  seul  but  etant  l'enseigne- 
ment  technique. 

Vous  etes  a  juste  titre  difficile,  en  effet,  qu'y 
a-t-il  de  plus  distingue,  de  plus  chic  pour  une  ele- 
gante qu'une  jolie  chaussure  soulignant  le  cachet 
de  la  toilette?  Qu'y  a-t-il  de  plus  aristocratique 
qu'un  joli  pied  savamment  chausse?  La  chaussure 
a  ete  avec  raison  surnommee  "la  signature  d'une 
toilette"  et  si  a  en  juger  par  la  collection  bien  as- 
sortie  de  bottines  et  de  souliers  que  vous  possedez, 
les  factures  de  votre  bottier  forment  un  total  somp- 
tueux,  si  votre  elegance  se  paie  ce  luxe,  c'est  que 
votre  bottier  n'ayant  qu'une  clientele  d'elite,  est 
oblige  d'avoir  des  conceptions  artistiques.  Le  bot- 
tier en  effet,  s'il  ne  sort  pas  de  l'Bcole  des  Beaux- 
Arts,  n'en  est  pas  moins  oblige  d'avoir  le  sens  ar- 
tistique,  or  ce  sens  n'a  pu  etre  cultive  methodique- 
ment,  c'est  en  lui  meme  qu'il  a  du  trouver  les  lois 
elementaires  d'un  art  inconnu  et  cependant  tres 
difficile  a  acquerir.  Si  seulement  il  y  avait  une 
Ecole  de  bottiers  et  qu'avant  qu'il  soit  permis  a  un 
bottier  de  s'etablir,  on  exigeait  de  lui  des  connais- 
sances  serieuses  sur  l'anatomie  du  pied,  les  tares  et 
les  defauts  de  celui-ci,  ses  lois  naturelles,  on  verrait 
moins  de  pieds  deformes,  atrophies  et  tortures.  Car, 
peut  s'etablir  bottier  qui  veut;  le  seul  risque  a  cou- 
rir  est  la  perte  du  client. 

Avec  les  meilleures  intentions  du  monde,  cer- 
tains bottiers  ne  possedant  pas  assez  d'experience, 
sont  portes  a  suivre  aveuglement  les  idees  et  les 
gouts  du  client  qui  ne  connaissant  pas  les  lois  scien- 
tiflques  du  chaussage,  demande  a  etre  martyrise 
sans  le  savoir.  Combien  de  pieds,  naturellement 
bien  faits,  n'ont  pas  de  cor,  d'oignon,  d'oeil-de-per- 
drix,  de  durillon,  de  deviation  d'orteil,  etc .  . .  tous 
ces  maux  proviennent  de  formes  mal  comprises, 
sans  aucun  rapport  avec  la  conformation  du  pied. 
II  ne  faudrait  pas  pour  cela  jeter  la  pierre  a  tous 
les  boltiers  et  les  englober  dans  la  meme  reproba- 
tion. Les  inexperimentes  et  les  maladroits  ne  cons- 
tituent en  effet  qu'une  petite  minorite  et  la  grande 
majorite  des  clients  ne  doivent  s'en  prendre  qu'a 
eux-memes  des  maux  qu'ils  endurent;   c'est  pour 


eux  que  j'ecris  ces  lignes  qui,  je  l'espere,  exerceront 
une  heureuse  influence  sur  leur  jugement. 

Voyez,  par  exemple,  une  fillette  de  15  a  16  ans, 
poussee  par  la  coquetterie  elle  ne  veut  pas  depasser 
3  ou  3y2,  le  pied  incompletement  ossifie  subit  une 
veritable  torture,  on  l'etrangle,  on  le  comprime,  les 
souffrances  sont  quelquefois  intolerables,  qu'impor- 
te,  on  les  supporte  sto'iquement,  on  trouve  la  force 
de  sourire. 

Le  bottier,  lui,  sait  parfaitement  qu'il  a  con- 
fectionne  un  instrument  de  torture,  que  les  chaus- 
sures  sont  trop  petites,  mais  il  n'a  pu  faire  plus 
grand,  on  lui  aurait  refuse  les  chaussures,  il  n'e- 
chappe  pas  pour  cela  aux  reproches  qui,  pour  etre 
plus  lointains,  n'en  sont  pas  moins  virulents,  quand 
des  cors  apparaissent  sur  les  articulations  atro- 
phiees.  Oh!  alors  le  malheureux  en  entend  de  bel- 
les, il  n'a  qu'a  courber  la  tete,  car  pour  se  disculper, 
il  faudrait  qu'il  dise  an  client  que  seul,  il  est  coupa- 
ble,  car  il  n'a  pas  voulu  entendre  les  timides  obser- 
vations qui  lui  ont  ete  presentees.  Alors,  que  faire  ? 
Oh!  ce  que  nous  falsons  en  general:  laissez  dire  et 
faire  pour  le  mieux. 

Un  exemple  entre  mille:  Madame  X.  .  .,  vint  un 
jour  dans  mon  magasin  et  me  dit  qu'elle  avait  en- 
tendu  parler  de  moi  chez  Madame  Z .  .  . 

"  —  Non  seulement,  me  dit-elle,  vous  travail- 
lez  bien,  mais  vous  ne  faites  pas  souffrir  vos  clien- 
tes.  Je  quitte  mon  bottier,  non  qu'il  travaille  mal, 
mais  parce  qu'il  ne  peut  me  faire  des  chaussures  ou 
mon  pied  soit  a  l'aise." 

En  la  dechaussant  pour  prendre  les  mesures, 
je  lus  a  rinterieur  des  bottines  la  signature  du  bot- 
tier incrimine,  celui-ci  etait  de  mes  amis,  je  lui  par- 
lai  de  ma  nouvelle  cliente. 

" — Elle  est  charmante,  me  repondit-il,  mais  ce 
que  je  lui  faisais  etait  toujours  trop  grand,  qu'en 
est-il  resulte:  c'est  que  pour  ne  pas  avouer  qu'elle 
avait  eu  tort,  elle  a  prefere  me  quitter." 

Je  la  chaussai  pendant  quatre  ans,  puis  un  beau 
jour  elle  me  quitta  parce  que,  dit-elle,  je  m'obstinais 
a  faire  du  trop  grand. 

"  —  Beau  travail,  mais  trop  grand,  tel  etait  son 
leitmotiv." 

Tous  les  clients  ne  sont  pas  tailles  sur  ce  mo- 
dele,  beaucoup  sont  raisonnables  et...  fideles.  C'est 
pour  ceux-la  et  aussi  pour  les  autres  d'ailleurs  que 
j'ecris  ces  quelques  reflexions,  faites  sans  amertu- 
me. 

M.  P.  LE  BOURKIS, 
Secretaire  de  la  Chambre  Syndicale  des  Chaussu- 
res de  Paris. 
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THE  PERTH  SHOE  COMPANY 

LIMITED 

La  maison  qui  fabrique  exclusivement  des  chaussures  de  femir.es 
par  le  procede  a  trepointe  Goodyear 


C'est  en  concentrant  son  travail  sur 
cette  speciality  que  la  compagnie  est 
en  position  d'offrir  aux  marchands 
du  Canada  les  creations  et  les  styles 
les  plus  nouveaux  en  fait  de 

CHAUSSURES    FINES    POUR 
FEMMES 

au  cout  le  plus  bas  possible. 


Si  vous  n'avez  pas  encore  vu  les  echantillons  de 
la  Perth  Shoe,  adressez-nous  une  carte  postale 
et  notre  voyageur  ira  vous  voir  ou,  si  vous  le  pre- 
ferez,  nous  vous  enverrons  franco  quelques- 
unes  de  nos  lignes  principales  dans  une  boite- 
echantillon. 

Ce  serait  un  plaisir  pour  nous  que  de  vous  f aire 
voir  les  lignes  que  nous  fabriquons  et  il  est  pro- 
bable que  le  resultat  serait  des  profits  mutuels. 


The  Perth  Shoe  Company 


LIMITED 


PERTH,     ONTARIO 
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Necessaires 

TiQQGEY 

Que  vous  devriez  avoir  en   magasin 


Une  ligne  de  belle  apparence  et  de  vente  rapide  qu'il  vous  spra  avantageux  de  vendre.  Elle 
comprend:  boites  de  poli  a  chaussures,  brosse  et  tampon  a  polir,  en  un  carton  commode  et  en  boi- 
tes  en  metal  pour  vendre  a  50c  et  60c.  Mfc-"..--?  < 

NOIR,    TAN,     ROUGE  TONEY,     BRUN  FONCE 

Ecrivez-nous  pour  echantillons  et  prix. 

THE  NUGGET  POMSH  CO.,  LIMITED  -  TORONTO 


Ventes  rapides  ! 

Gros  profits  ! 

M  y  a  une  demande  continuelle  pour  les  Polis 
Canadiens. 

Prenez  votre  part  de  ce  commerce. 

Nous    manufacturons   toutes    ces    lignes    bien 

connues: 

POUR  LA  MAISON:  —  Poli  Ideal  a  argente- 
rie,  Poli  a  Metal  Klondyke,  Cirages  a  chaussu- 
res Gold  Leaf  et  Staon. 

POUR    L'AUTOMOBILE:— Preparation    Klean- 
all    pour   carosseries    d'auto,    Preparation    Re- 
newall  pour  capotes  d'auto,  Cire  a  Auto. 
Donnez    votre    commande    a    votre    marchand 
de  gros  ou  ecrivez  a 

CANADIAN  POLISHES,  Ltd. 

Succesgeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


La  chaussures  de  vente   reguliere 
qui  sert  de  modele  au  Canada 

WILLIAMS 


II  y  a  plusieurs  points  d'excellence  qui  ont  valu  aux  CHAUS- 
SURES WILLIAMS  le  premier  rang  qu'elles  occupent  parmi 
les  chaussures   de  vente   reguliere. 

Dans  leur  production,  le  materiel  employe  et  le  proced£  de 
fabrication  suivi,  donnent  a  ces  chaussures  une  haute  qua- 
lite  et  une  valeur  exceptionnelle  —  ce  sont  des  chaussures 
qui  donnent  un  service  merveilleusement  long  aux  gens  qui 
tiennent   surtout  a   avoir  des  chaussures    DURABLES. 

Le  style  est  egalement  un  facteur  important  dans  leur  popu- 
larity. Ces  chaussures  sont  faites  pour  donner  un  veritable 
CONFORT  et  Ton  n'a  pas  neglige  leur  jolie  APPARENCE. 
Vous  pouvez  etre  certains  d'avoir  des  clients  satisfaits  !ors- 
que  vous   recommandez  les  chaussures   Williams. 

Nos  deux  depots  de  stock  a  Brampton  et  a  Regina  nous  per- 
mettent  de  vous  donner  un  service  rapide  avec  cette  ligne 
recommandable  de  chaussures. 

Williams  Shoe  Limited 

Brampton,  Ont.     —      Regina,  Sask. 

Agents  pour  la  Province  de  Quebec 

C.    M.    &    R.    H.    MILLS 

Bureaux  et  salles  d'echantillons: 

Chambre    313    edifice    Mappin,    10    rue    Victoria,    Montreal. 

Telephone  Uptown  6719. 


IB 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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MODELES  POUR  1920 


II  est  plus  essentiel  que  jamais  que  les  de- 
taillants  voient  les  modeles  "Fleet  Foot" 
pour  Tan  prochain. 


Ce  mois-ci,  nos  vendeurs  montreront  la  ligne  complete  des 
"FLEET  FOOT"  pour  1920,  et  le  marchand  avise  ne  donnera 
pas  sa  commande  avant  d'avoir  examine  ces  nouveaux  produits 
du  Systeme  de  la  Dominion  Rubber. 


Des  Succursales  du  Systeme  de  Service  de 
la  Dominion  Rubber 

SE   TROUVENT   A 


HALIFAX,  TORONTO,  FORT  WILLIAM.EDMONTON, 

ST.  JOHN,  HAMILTON,  WINNIPEG,  CALGARY, 

QUEBEC,  KITCHENER,  BRANDON,  LETHBRIDGE 

MONTREAL,  LONDON,  REGINA,  VANCOUVER 

OTTAWA,  NORTH    BAY,  SASKATOON,         VICTORIA. 


En   gcrlvant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant".  s.v.p. 


LE  PRIX   COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,   Finance,   Industrie,   Assurance,    Etc. 


EDITEURS 

Compagnie  de  Publication  des  marchands-detaillants 
du  Canada,  Limited, 

Telephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

Bureau  de  Montreal:    EDIFICE    DANDURAND. 

...     Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00  | 

ABONNEMENT    JJ2anad.a.  '. f?*?  I 


Etats-Unis  .  .   $3.66  j"    PAR  AN" 

Union  postale,  frs.  .    .   .   20.00 1 

Circulation  assermentee  et  auditee  par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


II  n'est  pas  accepts  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directe/nent  1 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a  Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE   PRIX  COURANT",   Montreal. 


Fonde  en  1887. 
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Le  probleme  de  la  distribution 


Depuis  quelques  semaines,  nous  avons  souvent 
relere  a  ce  sujet  qui  prend  de  jour  en  jour  une  im- 
portance de  plus  en  plus  grande. 

Les  homines  politiques  et  les  journaux  quoti- 
diens  ont  pris  comme  point  de  mire  les  marchands 
de  details  et  les  marchands  de  gros  dans  les  diffe- 
rentes  lignes  de  commerce,  et  tiennent  et  les  uns  et 
les  autres  responsables  du  cout  eleve  de  la  vie. 

Lorsque  ces  attaques  sont  faites  par  des  per- 
sonnes  qui  ont  peu  ou  pas  d'experiences  dans  les 
affaires,  nous  n'avons  pas  a  y  porter  une  grande 
attention,  mais  dernierement,  aux  Etats-Unis  sur- 
tout,  ce  sujet  a  attire  l'attention  du  president  des 
Etats-Unis  ainsi  que  du  procureur-general.  Le  pre- 
sident des  Etats-Unis  disait:  "II  y  a  peu  de  doute 
que  les  detaillants  sont  en  partie  et  dans  une  forte 
proportion  responsables  du  cout  eleve  de  la  vie",  et 
le  procureur-general,  M.  Palmer,  d'apres  ce  qui  a 
ete  rapporte  dans  les  journaux  quotidiens,  est  d'o- 
pinion  en  vertu  d'informations  inexactes  ou  insuffi- 
santes,  que  les  marchands  en  detail  sont  les  pires 
profiteurs;  que  le  plus  grand  nombre  de  plaintes 
qu'il  recevait  etaient  faites  principalement  au  sujet 
de  l'epicier  du  coin  qui  est  le  premier  point  de  con- 
tact avec  le  public,  et  profite  de  sa  position  pour 
extorquer  des  profits  deraisonnables.  Ces  accusa- 
tions ont  fait  le  tour  des  journaux  des  Etats-Unis 
et  du  Canada,  et  comme  il  est  toujours  plus  facile 
de  croire  le  mal  que  le  bien,  le  public  canadien  aus- 
si  bien  que  le  public  americain  s'est  vite  convaincu 
que  ces  declarations  etaient  fondees. 

Les  marchands  de  gros  et  les  marchands  de 


detail  dans  toutes  les  lignes  de  commerce,  qui  ont 
l'experience,  qui  eonnaissent  la  situation,  qui  sa- 
vent  les  profits  qui  sont  faits  reellement,  son  una- 
nimes  a  dire  que  ces  declarations  ne  representent 
pas  la  situation  exacte  justifiee  par  les  faits.  lis 
oublient  qu'une  simple  denegation  n'est  pas  un  ar- 
gument, et  parce  qu'ils  le  savent  eux,  ils  sont  por- 
tes  a  croire  que  tout  le  reste  du  public  devrait  le 
savoir  comme  eux.  C'es'  une  erreur  profonde.  II  faut 
que  les  commerces  de  gros  et  de  detail  commen- 
ced par  se  convaincre  qu'ils  ont  un  autre  devoir  a 
remplir.  Ils  rendent  au  public  dans  la  distribution 
de  la  marchandise  un  service  pour  lequel  ils  ont 
droit  d'etre  renumeres  d'une  maniere  raisonnable. 
mais  la  ne  doivent  pas  s'arreter  leurs  efforts.  Ils 
doivent  faire  connaitre  au  public  la  valeur  du  ser- 
vice qu'ils  rendent,  et  une  campagne  d'education 
devrait  etre  faite  pour  demontrer  que  le  merae  ser- 
vice ne  peut  pas  etre  rendu  au  public  dans  les  me- 
mes  conditions  pour  un  prix  moindre,  ou  pour  le 
meme  prix. 

Les  adversaires  du  systeme  de  distribution  en 
vigueur  actuellement,  pendant  des  annees  ont  de- 
pense  des  millions  de  dollars  pour  creer  dans  le  pu- 
blic une  opinion  adverse  aux  marchands  de  gros  et 
aux  marchands  de  detail,  et  d'un  autre  cote,  le  mar- 
chand  de  gros  et  le  marchand  de  detail  se  sont  con- 
tentes  de  protester  a  l'interieur  des  quatre  murs  de 
leur  magasin  et  n'ont  pas  voulu  s'organiser  comme 
classe  et  comme  corps  pour  faire  la  contrepartie  en 
faisant  valoir  le  merite  du  systeme  actuel  de  distri- 
bution et  demontrer  les  points  faibles  du  systeme 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       /l £5T M/CWX 

P  O  T  A  T     \tif  P  ^  T    £T  RAPPORTE  DE 
%9  ft  JL#I  1       Iff  JL^J  1      BOMS  PROFITS. 
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de  distribution  mis  de  Favant  par  les  adversaires  du 
systeme  actuel.     Toute  medaille  a  deux  cotes. 

Le  probleme  de  la  distribution  est  sans  contie- 
dit  celui  qui  interesse  au  plus  haut  degre  la  popula- 
tion du  Canada  en  ce  moment.  Le  systeme  actuel 
du  producteur  au  marchand  de  gros,  du  marchand 
de  gros  au  detaillant,  et  du  detaillant  au  consom- 
mateur  a  des  amis  et  aussi  des  adversaires. 

Les  adversaires  sont  a  l'oeuvre  et  attaquent 
ce  systeme.  Les  amis  de  ce  systeme  sont  inactifs, 
antipathiques  et  presque  sans  defense. 

Le  -grand  public,  celui  qui  peine,  celui  qui  s'e- 
nerve,  celui  qui  paye,  est  juge  dans  la  cause.  Dans 
ces  conditions,  il  est  facile  de  prevoir  qui  devra  fi- 
nalement  avoir  gain  de  cause. 

La  situation  est  tellement  serieuse  que  nous 
croyons  qu'il  est  du  devoir  de  la  chambre  de  com- 
merce, des  associations  commerciales,  de  l'Associa- 
tion  des  Marchands  Detaillants  du  Canada  de  s'or- 
ganiser  en  vue  de  rendre  au  public  ce  dernier  ser- 
vice, celui  de  lui  demontrer  le  merite  du  systeme 
actuel  de  maniere  a  ce  que  connaissant  les  faits,  le 
public  puisse  aussi  l'apprecier,  l'encourager  et  le 
supporter. 


notre  marche.  lis  soulageront  grandement  la  si- 
tuation, car  les  approvisionnements  de  riz  ont  ete 
tres  reduits  depuis  quelque  temps.  II  y  a  une  tres 
forte  recolte  de  riz  dans  le  Sud,  cette  annee,  mais 
le  fait  que  les  riz  orientaux  seront  tres  rares  aura 
pour  effet  de  creer  une  demande  enorme  pour  les 
riz  du  Sud  de  la  part  des  marches  d'Europe  aussi 
bien  que  de  ce  continent,  et  les  prix  seront  en  con- 
sequence tres  eleves.  Un  epicier  en  gros  disait  que 
ce  riz  devrait  etre  vendu  a  20  cents  la  livre  au  com- 
merce. Ce  riz  est  de  qualite  exceptionnellement 
bonne.  Les  riz  japonais  ne  seront  pas  abondants 
cette  annee  et  les  riz  du  Sud  sont  cotes  a  1%  cent 
la  livre  au-dessus  de  ceux  d'Orient.  Un  minotier  de 
Vancouver,  telegraphiant  a  un  "jobber"  d'ici,  lui 
offre  un  seul  char  de  riz  japonais  qui  lui  reviendra 
a  16  Vi  cents  la  livre  rendu  ici.  Le  riz  du  Sud  "Blue 
rose"  est  cote  a  14i/2  cents  sur  la  meme  base. 


LE  TRIBUNAL  DU  COMMERCE 


Monsieur  W.  F.  O'Connor,  vice-president  du 
Thibunal  du  Commerce,  siegeait  a  Hamilton  ce'ite 
semaine.  Un  homme  de  police  a  traduit  devant  lui 
un  epicier  en  detail  accuse  d'avoir  vendu  du  sucre 
granule  a  15:'4c.  la  livre  qu'il  avait  paye  13c.  Mon- 
sieur O'Connor  a  declare  que  le  marchand  de  gros 
qui  avait  vendu  ce  sucre  a  ce  prix  au  detaillant 
etait  coupable  d'une  offense  criminelle  de  meme 
que  I'epicier  en  detail  etait  coupable  de  la  meme  of- 
fense pour  l'avoir  vendu  a  un  prix  trop  eleve.  La 
decision  prise  par  le  tribunal  du  commerce  est 
d'allouer  au  detail  lc.  de  profit,  c'est-a-dire  que  le 
marchand  de  detail  doit  faire  son  prix  coutant  en 
se  basant  sur  le  prix  qu'il  paye  au  marchand  de 
gros,  plus  les  frais  de  transport,  et  ensuite  il  a  droit 
a  un  sou  par  livre  de  profit.  Le  tribunal  du  com- 
merce se  propose  de  fixer  les  prix  sur  plusieurs  au- 
tres  articles  de  premiere  necessite  de  la  vie,  et 
nous  conseillons  aux  marchands  de  detail  de  suivre 
attentivement  les  jugements  qui  seront  rendus  a 
cet  effet  par  le  Tribunal  du  Commerce,  car  la  pena- 
lity pour  contravention  a  cette  loi  est  tres  elevee, 
etan;  de  $1,000.00  ou  deux  ans  d'emprisonnement. 


DES  RIZ   NOUVEAUX   DU  SUD  SONT  OFFERTS. 


Les  prix  seront  eleves,  mais  moins  chers  que  ceux 
des  riz  du  Japon.  —  Les  riz  "Fancy  Caro- 
lina" se  vendront  au  commerce  a  20  cents. 


LE  POIDS  D'UN  PECK 


Le  chef  inspeeteur  des  poids  et  mesures  d'Otta- 
wa  pretend  que  les  pommes  de  terre  et  legumes 
similaires  devraient  etre  vendus  au  poids  au  lieu 
de  l'etre  a  la  mesure. 

II  souligne  qu'un  sac  de  pommes  de  terre  doit 
representer  un  poids  defini,  tandis  que  la  mesure 
du  peck  qui  est  si  frequemment  employee  dans  la 
vente  des  pommes  de  terre  en  petites  quantites  est 
sujette  a  etre  de  court  de  trois  a  cinq  livres  sur  les 
15  livres  exigees. 


LE  COUT  DE  VENTE  D'UNE  LIVRE  DE  SUCRE. 


Un  epicier  du  New-Havipshire  soumet  l'inte- 
ressante  analyse  suivante  du  cout  de  vente  d'une 
livre  de  sucre: — 

Je  vends  mon  sucre  a  15  cents. 

11  me  coute  9i/2c  par  baril. 

Perte  par  livre,  i/oC. 

Sac  et  ficelle,  lc. 

Depenses  de  magasin,  loyer,  lumiere,  4.8;  taxes 
5  pour  cent,  etc.  —  cout,  10i/2c. 

Temps  de  l'attente  aupres  des  clients,  4  mi- 
nutes. Au  taux  regulier  des  salaires  payes  aux  em- 
ployes de  chars,  aux  plombiers  ou  homines  de  me- 
tier, 1  cent  a  la  minute,  cela  donne  4  cents;  soit  au 
total  14%  cents. 

Comment  puis-je  vivre? 


EPICERIE  A  VENDRE 


Les  riz  de  la  nouvelle  recolte  du  Sud  sont  prets 


Epicerie  a  vendre  a  Victoriaville,  avec  batisse 
faisant  de  bonnes  affaires,  dans  le  centre  de  la  vilk 
—  Conditions  faciles. 

S'aclresser   au   "Prix  Courant",   Edifice   Dandu 


pour  la  livraison  et  seront  bientot  obtenables  sur      rand,  Montreal. 
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Vol.  II 


MONTREAL,    SEPTEMBRE    1919. 


No  10 


Les  conditions  de  la  chaussure 


Notes  d'interet  general.  —   Les  manufacturiers  de  chaussures  affaires.  —  L'embargo  n'arrete  pas 
les   affaires.  —   Bonnes   perspectives   du   commerce  d'automne.  —  Les  echantillons  du 

printemps  sont  prets. 


Les  affaires  ont  continue  a  etre  bonnes  dans 
tous  les  grands  centres,  tandis  que  dans  les  districts 
de  campagne  il  y  a  eu  un  calme  considerable  du  fait 
des  operations  de  recolte.  La  seconde  quinzaine 
de  septembre  promet  cependant  d'etre  bonne  et  les 
marchands  regarnissent  leurs  stocks  ou  cherchent 
a  le  faire  en  autant  qu'ils  en  sont  capables.  On 
enregistre  de  nombreuses  plaintes  concernant  les 
retards  des  envois,  mais  les  manufacturiers  procla- 
ment  qu'ils  sont  dans  la  meme  position  que  les  d£- 
taillants  relativement  aux  difficultes  d'obtenir  cer- 
taines  sortes  de  stock.  Les  prix,  an  demeurant, 
sont  encore  en  mouvement  de  hausse  en  sympa- 
thie  avec  le  cout  plus  eleve  du  cuir  et  des  autres 
matieres  premieres,  mais  comme  les  detaillants 
achetent  pour  leurs  necessites  presentes  et  que  les 
manufacturiers  ne  leur  demandent  comme  aug- 
mentation que  celle  sur  le  stock  et  sur  la  main- 
1'oeuvre,  il  y  a  relativement  peu  de  plaintes.  Tout 
le  nionde  semble  prepare  a  accepter  la  situation 
et  les  detaillants  comme  les  marchands  de  gros 
sont  sur  pied  de  vente. 

Beaucoup  de  manufacturiers  reduisent  leurs 
lignes  specialement  celles  ou  la  rarete  des  mate- 
ilaux  et  les  prix  eleves  ont  occasionne  des  change- 
nents  desirables  et  necessaires.  Toutes  les  manu- 
factures semblent  etre  tres  occupees  et  ne  pensent 
pas  eprouver  trop  de  difficultes  a  s'assurer  des  ap- 
provisionnements  a  des  prix  raisonnables  pour  les 
Echantillons  de  printemps. 

Conference   entre   manufacturiers   et   detaillants. 

Une  assemblee  conjointe  a  ete  tenue  le  mois 
dernier  des  officiers  de  l'Association  des  Manufac- 
turiers de  Chaussures  et  de  l'Association  Nationale 
des  Detaillants   de   Chaussures,   a   Montreal,   mais 


survint  l'embargo  sur  la  peau  et  le  cuir  et  la  confe- 
rence fut  remise.  II  est  a  penser  que  ce  mois-ci  les 
deux  organisations  se  rencontreront  pour  etudier 
leurs  interets  mutuels  et  discuter  les  changements 
importants  portant  sur  le  bien-etre  general  du 
commerce.  Ceci  marquera,  est-il  a  esperer,  un 
grand  pas  vers  la  formation  d'une  organisation  si- 
milaire  a  celle  accomplie  en  juin  dernier  aux  Etats- 
Cnis  alors  que  les  tanneurs.  les  manufacturiers  de 
chaussures,  les  manufacturiers  de  formes,  les  mar- 
chands de  fournitures  et  les  detaillants  de  chaus- 
sures, les  manufacturiers  de  formes,  les  marchands 
de  fournitures  et  les  detaillants  de  chaussures  s'or- 
ganisaient  pour  l'elimination  de  styles  inutiles  et 
1'aiustenient  des  differences  commerciales.  Com- 
me  il  a  on''  remarque*  a  la  recente  convention  des 
detaillants  a  Toronto,  la  production  des  chaussu- 
res a,  jusqu'ici  ete  conduite  en  grande  partie  de  la 
mauvaise  maniere.  Les  fabricants  de  formes  et  les 
tanneurs  reglent  les  styles  de  la  chaussure,  le  ma- 
il ufacturier  devenant  une  troisieme  partie  indiffe- 
rente  et  les  detaillants  ne  figurant  nulle  part.  Com- 
me le  detaillant  est  en  contact  direct  avec  le  public 
et  est  en  meilleure  position  de  juger  des  gouts 
aussi  bien  que  des  besoins  des  consommateurs,  sa 
place  devrait  naturellement  etre  la  premiere  dans 
la  reglementation  des  styles  de  chaussures. 

II  y  a  eu  un  gachis  formidable  et  par  conse- 
quent une  jierte  dans  la  production  des  chaussures 
qui  n'ont  pas  ete  vendues  et  le  public  a  ete  force 
de  se  plier  a  des  caprices  de  mode  qui  n'auraient 
jamais  vu  le  jour  si  Ton  avait  consulte  tant  soitpeu 
ceux  dont  l'existence  depend  du  volume  de  chaus- 
sures qu'ils  peuvent  vendre. 

Le  point  faible  au  Canada  est  le  groupe  des 
tanneurs  qui  ne  semblent  pas  avoir  une  organisa- 
tion generale  et  qui  ne  se  sentent  les  coudes  que 
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lorsque  leur  Industrie  est  menacee  par  une  legisla- 
tion capricieuse  comme  l'embargo  sur  les  cuirs  et 
les  peaux.  Une  organisation  devrait  etre  formee 
similaire  .a  l'Association  des  manufacturiers  de 
chaussures  avec  un  certain  nombre  d'assemblees 
regulieres  et  des  officiers  competents  pour  traiter 
des  matieres  generales  interessant  le  commerce 
du  cuir  et  de  la  chaussure  et  qui  surgissent  de 
temps  en  temps. 

L'embargo  sur  le  cuir  et  les  peaux 

En  autant  qu'on  puisse  en  etre  au  courant,  il 
n'y  a  presque  pas  eu  d'empechement  a  l'exporta- 
tion  des  peaux  ou  du  cuir  du  Canada.  Un  rapport 
publie  par  le  Conseil  des  Tanneurs  des  Etats-Unis 
dit  que  la  Commission  Canadienne  a  Washington 
avait  donne  l'assurance  que  tandis  que  l'exporta- 
tion  des  cuirs  et  des  peaux  serait  sous  licence  et 
controlee  jusqu'a  un  certain  point,  que  les  licences 
seraient  librement  accordees  et  qu'il  n'y  aurait  pas 
d'obstacles  aux  relations  commerciales  existantes 
entre  les  deux  pays.  Nous  dependons  a  present  lar- 
gement  des  sources  americaines  pour  nos  cuirs 
fins  et  si  par  represailles  ces  approvisionnements 
etaient  arretes  il  en  resulterait  une  situation  se- 
rieuse  pour  l'industrie  d'ici.  L'exportation  du  cuir 
aide  a  maintenir  bas  le  cout  de  production  des  li- 
gnes  regulieres  et  si  nos  tanneries  etaient  forcees 
de  se  reduire  a  demi-temps,  comme  la  chose  se  pro- 
duirait  sans  aucun  doute  si  Ton  interdisait  le  com- 
merce d'exportation,  notre  cas,  en  matiere  de  cout 
serait  pire  au  lieu  d'etre  meilleur. 

II  est  sage  actuellement,  d'etre  attentionne 
aux  interets  canadiens,  mais  la  difLculte  en  ce  cas 
particulier  est  que  les  commissions  se  lancent  trop 
souvent  dans  une  aventure  avant  d'avoir  regarde 
les  resultats  malheureux  qui  en  decoulent.  Pour 
l'instant,  les  prix  en  Europe  sont  seduisants  et  il  y 
a  tentation  de  degarnir  le  marche  aux  depens  du 
consommateur  canadien.  De  plus,  on  peut  deduire 
de  l'experience  des  cinq  dernieres  annees  que  l'in- 
dustrie de  la  tannerie  de  l'autre  cote  de  la  frontiere, 
nourrit  peu  de  sympathie  pour  les  tanneurs  cana- 
diens et  n'hesiterait  pas  a  employer  tout  procede 
desobligeant  comme  l'embargo  sur  les  peaux  en 
maniere  de  represailles  contre  ceux  qui  ont  ete 
leurs  puissants  rivaux  commerciaux  durant  la  pe- 
riode  de  guerre. 

Les  conditions  du  cuir  et  des  peaux. 

Le  marche  des  peaux  continue  a  etre  moins 
tendu  et  les  rapports  indiquent  que  les  "packers" 
du  moins  vont  quelque  peu  plus  lentement  dans 
leur  politique  de  hausse  des  prix.  A  part  de  cela, 
les  greves  dans  les  chantiers,  l'arret  du  transport 
en  donnant  le  droit  de  passage  aux  produits  alimen- 


taires,  ont  entraine  un  peu  plus  d'aisance  dans  les 
offres.  Neanmoins,  les  bouvillons  natifs  epais  des 
'packers"  se  sont  maintenus  a  53c,  avec  les  peaux 
de  vaches  indigenes  epaisses  cotees  au  meme  prix. 
Le  marche  de  campagne  de  la  peaux  est  apparem- 
ment,  aussi  fort  que  jamais  specialement  pour  les 
pesanteurs  legeres.  Les  bouvillons  pesants  sont 
cotes  a  51c  et  les  peaux  de  buffles  se  maintiennent 
fermes  a  50c.  Les  peaux  de  veaux  sont  fortes  aus- 
si et  de  nouvelles  hausses  sont  demandees  par  cer- 
tains marchands.  Les  peaux  vertes  ont  hausse  de 
5c  sur  le  marche  de  New- York  pour  celles  au-des- 
sous  de  neuf  livres,  tandis  que  les  plus  pesantes  ont 
monte  d'environ  vingt-cinq  cents  chaque.  Le  mar- 
che de  la  peau  seche  demeure  pratiquement  sta- 
tionnaire  et  certaines  personnes  semblent  penser 
que  le  summum  des  prix  a  ete  atteint.  Les  Bogo- 
tas  continuent  a  se  vendre  a  55c  et  56c,  encore 
qu'on  ait  fait  rapport  de  ventes  a  53c.  Le  marche 
de  Riva  Plate  est  ferme  pour  peaux  B.  A.  a  55c. 
Le  marche  du  chevreau  est  calme  a  present,  bien 
que  les  peaux  de  l'Amerique  du  Sud  fassent  preuve 
d'une  grande  fermete.  Les  peaux  de  moutons  con- 
tinuent a  etre  fermes  du  fait  de  la  demande  pour 
remplacer  les  autres  sortes  de  cuirs  pour  tiges.  Le 
marche  du  cuir  continue  a  etre  actif  bien  que  les 
affaires  en  semelles  se  soient  ralenties  quelque  peu 
de  l'autre  cote  de  la  frontiere. 

Au  Canada,  les  hausses  recentes  se  sont  bien 
maintenues  et  les  tanneurs  pretendent  qu'ils  peu- 
vent  vendre  ici  et  a  l'etranger  tout  ce  qu'ils  sont 
capables  de  produire. 

Dans  I'ensemble,  la  tendance  a  des  prix  plus 
eleves  semble  avoir  ete  >enrayee  temporairement 
du  moins,  soit  par  crainte  d'enquete,  soit  par  etude 
de  la  demande,  il  est  difficile  de  le  dire.  Les  pliures 
oak  de  haute  qualite  se  vendent  a  Boston  a  $1.25, 
avec  arrieres  a  $1.05.  Les  cuirs  de  cote  sont  en 
bonne  demande.  Le  marche  americain  cote  $10fr 
pour  les  cotes  de  couleur  en  plein  grain,  quoique 
quelques-uns  soient  marques  de  85c  a  95c.  Les 
tanneurs  sont  en  retard  pour  les  hvraisons  de  noirs 
qui  sont  cotes  de  80c  a  95c.  Les  peaux  de  veaux 
en  noir  et  en  couleurs  sont  rares,  et  commandent 
encore  des  prix  eleves.  Les  cotations  de  Boston 
sont  de  $1.40  a  $1.50  pour  les  couleurs  des  qualites 
superieures  et  les  noirs  de  choix  se  vendent  de  $1.30 
a  $1.35.  La  situation  du  chevreau  verni  demeure 
forte.  Les  hauts  de  couleurs  se  vendent  encore  a 
environ  $1.50  du  pied,  bien  que  quelques  lots  aient 
ete  vendus  a  $1.35.  Pour  les  noirs  de  premier  or- 
dre  le  prix  est  de  $1.40  avec  les  cotations  de  peaux 
ordinaires  de  $1.25  a  $1.35.  II  ne  semble  guere  y! 
avoir  d'espoir  de  prix  plus  faibles  avant  longtemps. 

Au  sujet  des  styles. 

La  chaussure  basse  nour  femme  semble  devoir  j 
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etre  populaire.  Les  principaux  magasins  de  chaus- 
sures  de  New  York  et  de  Boston  les  mettent  en 
evidence  dans  leurs  etalages  d'automne.  Un  impor- 
tant marchand  dit  que  les  chaussures  basses  seront 
portees  jusqu'au  ler  Janvier  au  moins,  ayant  pour 
complement  des  guetres  de  couleurs  claires.  Les 
femmes  se  sont  tenement  hab'ituees  a  la  chaussu- 
re  basse  qu'elle  hesitent  a  s'en  separer  meme  par 
temps  froid.  En  outre,  l'economie  de  la  chaussure 
basse  compte  pour  quelque  chose  pour  celles  qui 
ont  a  considerer  la  question  de  prix  en  ces  temps 
ou  la  chaussure  a  tige  haute  est  si  couteuse.  II  est 
certain  que  les  nouveaux  echantillons  de  printemps 
mettront  en  evidence  la  popularite  de  l'oxford,  du 
colonial  et  de  1'escarpin  qui  attemdront  a  la  pro- 
chaine  saison,  a  une   popularite   en<  onnue 

jusqu'ici.  De  gracieux  modeles  sont  montres  dans 
les  echantillons  de  la  nouvelle  saison,  tant  en  cou- 
leurs qu'en  noir,  et  Ton  voit  aussi  un  bon  assorti- 
ment  de  combinaisons  plaisantes  aussi  bien  qu'une 
serie  de  ces  chaussures  blanches  qui  repondront  a 
l'extraordinaire  demande  qui  s'est  manifested  pour 
cette  sorte  de  chaussure  d'ete. 

Une  caracteristique  du  developpement  de  la 
chaussure  basse  est  1'emploi  du  talon  "Baby  Louis" 
qu'on  trouvera  dans  beaucoup  de  lignes  de  belles 
qualite.  En  general  le  nouvel  echantilonnage  de 
chaussures  du  printemps  meme  en  tenant  compte 
de  la  serie  des  chaussures  a  coupe  basse  laisse  en- 
trevo'ir  un  bon  depart  pour  les  lignes  conservatives 
aussi  bien  que  pour  les  genres  qui  ont  marque  les 
deux  ou  trois  dernieres  saisons. 


L'ecoulement  du   stock  de 
chaussures 


L'article  suivant  est  le  resume  d'une  discus- 
sion sur'Tecoulement  des  stocks"  engagee  a  la  re- 
cente  convention  de  Rochester,  et  soutenu  par  M. 
C.  H.  Nearing,  chef  du  departement  de  chaussures 
de  The  Wm.  Hengerer  Co.,  Buffalo.  M.  Nearing  dit 
en  partie:  N'attendez  pas  jusqu'a  Janvier,  fevrier 
ou  juillet  et  aout  pour  liquider  votre  stock,  occupez- 
vous  en  tous  les  jours.  Vendez  les  lignes  anciennes 
et  celles  exclusives  chaque  semaine  ou  chaque  mois. 
Lorsque  les  mois  de  liquidation  sont  arrives,  soyez 
en  position  d'offrir  des  marchandises  de  la  nouvel- 
le saison  achetees  pour  vendre  pendant  ces  mois. 
Laissez  votre  concurrent  ecouler  son  stock  deux  fois 
par  an;  vous,  ecoulez-le  chaque  jour  et  vous  serez 
en  position  d'offrir  an  public  de  nouvelles  marchan- 
dises en  tous  temps,  et  de  ce  fait,  vous  ecoulerez 
votre  stock  plus  souvent  et  gagnerez  plus  d'argent. 
Toute  marchandise  se  vendra  a  un  bon  prix  et  rapi- 
dement  si  vous  avez  la  sorte  voulue  en  temps  voulu. 

Le  nombre  d'ecoulement  de  stock  devrait  etre 


aussi  frequent  que  possible  sur  un  stock  qui  est  rai- 
sonnablement  complet  chaque  jour  de  l'annee.  II 
est  faux  de  rechercher  un  stock  bas  a  la  periode 
d'inventaire,  car  l'inventaire  est  une  maniere  de 
comptabilite  semi-annuelle  pour  s'assurer  si  le  vo- 
lume d'affaires,  les  profits,  le  stock  en  mains,  etc., 
sont  corrects  compares  aux  valeurs  des  livres.  Le 
stock  en  mains  le  lendemain  de  l'inventaire  devrait 
etre  aussi  complet  que  la  saison  le  permet,  mais 
compose  de  marchandises  de  saison  seulement.  Les 
jours  qui  suivent  l'inventaire  ne  devraient  pas  mon- 
trer  de  petites  livraisons  pour  cause  de  stocks  de- 
garnis. 

Les  ecoulements  de  stock  devraient  etre  bases 
sur  des  stocks  mensuels  et  non  bases  sur  une  cer- 
taine  periode.  Que  nous  ayons  nos  stocks  a  un 
chiffre  tres  bas  le  30  juin  ne  signifie  pas  que  nous 
avons  fait  le  nombre  d'ecoulements  que  montre  l'e- 
tat  du  stock  de  cette  date.  Le  veritable  ecoulement 
de  stock  doit  etre  base  sur  l'engagement  moyen 
d'argent  pour  cette  periode. 

Le  seul  grand  principe  pour  assurer  le  volume 
d'affaires,  l'ecoulement  de  stock  et  les  profits  est 
de  "nettoyer  les  stocks".  Les  marchandises  qui  se 
vendent  lentement,  les  lignes  depareillees,  en  fait 
toute  marchandise  qui  n'est  pas  vivante,  tue  le  con- 
fiance  et  reduit  la  puissance  d'achat.  Les  meilleurs 
profits  proviennent  des  petits  profits  sur  un  gros 
volume  d'affaires  plutot  que  de  forts  profits  sur  un 
petit  volume  de  ventes. 

Exemple:  —  Deux  individus  ont  un  dollar  cha- 
cun  et  le  placent  dans  une  marchandise  semblable 
le  meme  jour.  Le  No  1  marque  sa  marchandise 
$2.00  et  a  la  fin  du  sixieme  jour  la  vend  pour  ce 
montant.  II  a  fait  un  gros  pourcentage  de  profit  et 
double  son  argent.  Le  No  2  a  marque  sa  marchan- 
dise $1.50  et  l'a  vendue  le  meme  jour;  il  a  achete 
un  autre  article  pendant  six  jours  consecutifs  et  l'a 
vendu  le  jour  meme  a  $1.50.  Son  pourcentage  de 
profit  fut  beaucoup  plus  petit,  mais  il  fit  trois  fois 
plus  d'argent  en  six  jours  que  son  concurrent  et 
"nettoya"  son  stock  chaque  jour.  L'ecoulement  de 
son  stock  a  ete  bon. 

Pour  obtenir  un  bon  ecoulement  de  stock  ayez 
en  tous  temps  la  quantite  voulue  de  la  sorte  voulue 
de  marchandise  en  temps  voulu.  Les  chaussures 
sont  une  proposition  de  style  et  si  vous  pouvez  avoir 
commis  une  erreur  sur  le  style,  marquez-les  a  un 
prix  qui  les  fera  vendre  sans  consideration  du  cout. 
N'hesitez  pas  des  jours,  des  semaines  ou  des  mois, 
mais  obtenez  le  plus  d'argent  que  vous  pouvez  pour 
ces  mauvais  achats  et  placez  cet  argent  en  de  bons 
achats. 

Les  chaussures  sur  les  rayons  ne  sont  pas  de 
bonnes  marchandises,  mais  le  deviennent  quand  le 
client  decide  de  les  acheter.  Apres  que  le  client  a 
achete  les  dites  chaussures  vous  pouvez  vous  felici- 
ter  d 'avoir  achete  sagement  cette  paire  particuliere. 
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La  refutation  des  accusations  de  profits  exageres  portees 
contre  les  detaillants  de  chaussures 


(Par  A.  H.  Genting,  president    de  I'Association  Nationale  des  detaillants  de  chaussures.) 


Comme    president    de    I'Association    Nationale 

de  Chaussures,  je  crois  qu'il  est  de  mon  devoir  de 

refuter   les   accusations    de   profits   exageres   faits 

par  les  detaillants   de    chaussures  dont   je    connais 

intimement  les  conditions. 

Les  marchands-detaillants  de  chaussures  des 
Etats-Unis  ont  la  hranche  la  plus  improfitable  de 
toutes  les  propositions  differentes  de  vente  au  de- 
tail. 

Le    Harvard    Bureau    des    Recherches    Com- 
merciales  etabli  il  y  a  environ  cinq  ou  six  ans  fut 
porte  a  enqueter  sur  le  commerce  de  chaussures  au 
detail  comme  premiere  experience,  du  fait  que  c'e- 
tait  celui  qui  se  trouvait  dans  la  pire  condition.     A 
cette  epoque,    le    profit  net  dans  l'etat   de    Pensyl- 
vanie  n'etait  en  moyenne  que  de  iy2  pour  cent.     A 
pareille  epoque,  les  conditions  du  profit  etaient  tel- 
lement  basses  partout  que  les  banquiers  et  les  fi- 
nanciers   ne  trouvaient  pas  d'interet  dans  le  com- 
merce de  detail  de  la  chaussure.     Depuis  lors  nous 
avons    eduque  le  detaillant  de  chaussures  et  nous 
avons  ameliore  un  peu  ses  conditions.    Cependant, 
je    pense    qu'on   peut    dire   que   les   detaillants   de 
chaussures     d'un     ocean  a  l'autre  ne  gagnent  pas 
aujourd'hui,  en  moyenne,  plus  de  6  pour  cent  com- 
me profit  net  sur  le  chiffre  d'affaires  de  leur  com- 
merce.    II  faut  se  souvenir  que  le  commerce  de  de- 
tail  de   la  chaussure  sert   le   public,  qu'il  s'efforce 
de  donner  le  service  que  le  public  demande  et  qu'en 
faisant  cela  il  encourt  des  depenses  supplementaires 
qui  tiennent  un  peu  du  caractere  des  frais  d'un  com- 
merce d'hotel.     Naturellement  toute  depense  sup- 
plementaire  doit  etre  supportee  par  le  consomma- 
teur.      Je  repete  qu'au-dessus  de  ces  frais,  le  mar- 
chand-detaillant  de  chaussures  en  general  ne  fait 
que  son  legitime  profit  net  de  6  pour  cent.     Pour 
ce  revenu  de  6  pour  cent,  le  marchand-detaillant  de 
chaussures  place  son  argent  dans  l'achat  de  chaus- 
sures, les  tient  en  stock  pour  le  public  dans  nombre 
de  pointures  et  largeurs  et  dans  les  styles  deman- 
des    par  le  public,  gardant  ces  chaussures  sur  ses 
rayons  jusqu'a  ce  que  le  public  eprouve  le  desir  de 
les  acheter.     En  outre,  le  detaillant  donne  du  servi- 
ce, il  change  souvent  les  chaussures,  retourne  l'ar- 
gent,  repare  les  chaussures  defectueuses  et  en  re- 
tour    de    ces     differents  services  ne  recoit  qu'une 
tcute  petite  compensation. 

De  fait,  qui  done  a  jamais  entendu  parler  d'une 
grosse  fortune  faite  dans  le  commerce  de  detail 
de  la  chaussure?  Nous  ne  connaissons  pas  de  Car- 
negies,  de  Rockfellers,  de  Schwabs,  de  Duponts 
dans    le  detail  de  la  chaussure.     Le  marchand-de- 


taillant de  chaussures  est  ordinairement  etroite- 
ment  lie  a  la  vie  familiale  du  pays  et  a  a  coeur  les 
interets  des  families  avec  lesquelles  il  trai:e.  Les 
hausses  de  prix  sont  loin  de  lui  etre  agreables.  II 
est  plus  en  sympathie  avec  le  public  et  s'il  lui  etai; 
possible  d'abaisser  les  prix  d'aujourd'hui  ou  de  don- 
ner telle  information  au  gouvernement  qui  puisse 
aider  a  la  situation,  il  le  ferait  avec  plaisir  .  Bien 
plus,  le  detaillant  de  chaussures  ne  vend  pas  des 
chaussures  sur  la  base  des  dernieres  cotations  du 
marche.  II  les  vend  ordinairement  sur  la  base  de 
ce  qu'il  a  paye  pour  ces  chaussures,  ce  qui  est  inu- 
suel  dans  tout  autre  commerce  que  je  connaisse. 
La  plupart  des  marchands  sont  prompts  et  se  con- 
sidered entierement  dans  leurs  droits  legitimes,  de 
fait  ce  serait  leur  droit  de  prendre  leur  profit  sur  la 
base  des  dernieres  cotations.  lis  ne  le  font  pas  ge- 
neralement  parce  qu'ils  considerent  trop  leur  clien- 
tele pour  agir  de  la  sorte. 

L'accusation  de  sur-profits  portee  contre  les 
marchands-detaillants  de  chaussures  des  Etats- 
Unis  est  tellement  absurde,  qu'on  est  presque  ten- 
te  d'illustrer  ce  que  les  prix  des  chaussures  de- 
vraient  etre  en  realite  si  les  marchands  marquaient 
leurs  marchandises  sur  la  base  des  articles  rempla- 
ces  comme  cela  se  fait  dans  les  autres  lignes. 

En     1910     les  peaux  epaisses  de  bouvillons  se 
vendaient  de  11  cts.  a  15  cts.  la  livre  —  aujourd'hui 
les  cotations  correspondantes  sont  de  50  cts.  a  53 
cts.     Les  peaux  de  veaux  se  vendaient  de  15  cts.  a 
16  cts.  et  sont  aujourd'hui  cotees  a  $1.00.  Les  peaux 
de  chevres  qui  se  vendaient  de  40  cts.  a  50  cts.  va- 
lent  aujourd'hui  $2.50.     Si  ces  hausses  des  matie- 
res     premieres  ne  sont  pas  justifiees,  il  semblerait. 
a  cote  de  l'augmentation  considerable  du  cout  de  la 
main-d'oeuvre  que  nous  sommes  obliges  de  payer 
aujourd'hui     dans  la  manufacture  des  chaussures, 
que  nous  avons  trouve  la  raison  des  prix  eleves  des 
chaussures    recemment     cotes.     Nous  serions  tres 
heureux,  comme  detaillants,  qu'il  soit  etabli  qu'au- 
2une  mauvaise  pratique  n'existe,  pour  aider  le  Gou- 
vernement    a     ecarter  cette  hausse.     Negocier  la 
marchandise     tangible  que  nous  achetons  et  ven- 
dons,  ne  demandant  qu'un  profit  legitime  au-des- 
sus    des    frais    generaux    du   magasin,    tel    est   ce 
qu'un     detaillant     dans  toute  ligne  est  en  droit  de 
faire     et  je  dis  a  nouveau  que  e'est  tout  ce  qu'un 
marchand     de  chaussures  fait  aujourd'hui.      Don- 
nez-nous     des  prix  raisonnables  pour  les  matieres 
premieres,    des    conditions    raisonnables  de  main- 
d'oeuvre,  d'amples  approvisionnements  pour  facili- 
ter  les  fournitures  de  matieres  premieres  que  nous 
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levons  nous  procurer  a  Tetranger,  et  nous  sommes 
persuades  que  les  manufacturiers  de  chaussures 
coopereront  avec  les  detaillants  de  chaussures  pour 
lonner  des  prix  raisonnables  au  public. 

N'est-ce  pas  absurde  de  choisir  une  ligne  de 
marchandise  comme  cela  a  ete  fait  pour  la  chaus- 
sure  et  de  s'acharner  dessus  en  la  vouant  a  la 
vindicte  publique.  N'est-ce  pas  d'autant  plus  absur- 
de quand  le  fait  est  considere  que  les  chaussures 
sont  detaillees  dans  t,ous  les  Etat-Unis  aujourd'hui, 
i  des  niveaux  qui  ne  sont  que  de  50  pour  cent  a  75 
pour  cent  de  hausse  sur  les  niveaux  d'il  y  a  cinq 
ans?  Le  gros  des  chaussures  qui  se  vendront  l'au- 
omne  prochain  seront  marquees  de  $8.00  a  $12.00 
la  paire.     Evidemment  ce  ne  sont  pas  ces  prix  qui 


justifieront  les  rapports  exageres  qui  ont  ete  fournis 
par    certains    journaux.     Toute  personne  qui  tient 
menage  sait  que  les  hausses  comme  dit  ci-dessus, 
sont    beaucoup    au-dessous    de    celles  payees  sur 
d'innombrables    articles  qui  affectent  la  vie  de  fa- 
mille  de  notre  nation.     Par  exemple,  le  rapport  No 
9  du  National  Industrial  Conference  Board  montre 
que  depuis  1914,  les  articles  en  laine  ont  hausse  de 
92  pour  cent  a  116  pour  cent.     Les  marchandises 
de  coton,  y  est-il  montre  ont  hausse  de  65  pour  cent 
a  238  pour  100.     On    peut    citer    d'autres    exeni- 
ples  similaires.     Les  prix  eleves  des  peaux,  les  prix 
eleves  du  transport,  les  taux  sans  precedent  de  la 
main-d'oeuvre  ne  peuvent  qu'entrainer  des  prix  ele- 
ves et  creer  des  conditions  plus  difficiles  aux  com- 
mercants  de  chaussure. 


LA  CONSERVATION   DES  CHAUSSURES  EN 
MAGASIN  OU   EN  VITRINE. 


II  faut  eviter  Taction  trop  intense  des  agents  phy- 
siques soit  en  exces  soit  en  defaut.  —  Effets 
du  froid,  de  la  chaleur,  de  Thumidite  et  de  la 
lumiere.  —  Ce  qui  est  bon  pour  le  marchand 
est-bon  pour  sa  marchandise.  —  Conclusion. 


La  bonne  conservation  des  chaussures  en  vi- 
trine ou  en  magasin  se  resume  en  des  mesures  de 
precaution  contre  les  agents  physiques:  chaleur, 
lumiere,  froid,  etc.  .  . ,  et  nous  aurons  resume  ce  que 
nous  pensons,  lorsque  nous  aurons  dit  que  ces  me- 
sures consistent  a  eviter  Faction  de  ces  agents  phy- 
siques, soit  en  exces,  soit  en  defaut. 

Par  exemple:  trop  de  chaleur  peut  faire  coller 
les  chaussures  vernies,  trop  de  froid  les  fera  casser, 
trop  de  lumiere  fera  passer  les  couleurs,  trop  d'obs- 
curite  favorise  les  moisissures. 

Trop  d'humidite  provoque  la  formation  de  ce9> 
moisissures,  un  air  trop  sec  peut  raccourcir  et  des- 
secher  le  cuir. 

Une  fois  de  plus,  la  verite  reside  entre  les  ex- 
tremes. 

11  est  certain,  d'autre  part,  que  les  chaussures 
placees  en  vitrine  sont  plus  exposees  que  les  autres 
aux  actions  exterieures,  notamment  a  la  lumiere,  et 
que  la  lumiere  solaire  directe  est  surtout  a  craindre 
pour  les  articles  couleur. 

Cependant,  il  est  un  cas  ou  cette  lumiere  so- 

3  peut  nous  rendre  des  services  et  c'est  le  sui- 

vant :  il  arrive  parfois  que  les  chaussures  vernies  se 

ernissent  en  magasin;  une  sorte  de  voile  blan- 
chatre  les  recouvre,  qui  cede  souvent,  il  faut  le  dire, 
a  un  simple  essuyage  au  moyen  d'une  peau  de  cha- 
mois, mais  si  ce  voile  est  ancien  et  profond,  il  per- 
sists en  partie,  tandis    que  nous  avons    remarque 

u'une  exposition  suffisante  a  la  lumiere  solaire 
directe  le  dissipe  comme  par  enchantement. 


Est-ce  la  chaleur  qui  agit?  Est-ce  la  lumiere? 
Peut-etre  les  deux.  II  est  certain  toutefois  que  ce 
voile,  du  moins,  se  forme  plutot  sous  l'influence  du 
froid  et  que  la  chaleur  tend  a  le  faire  disparaitre, 
en  dehors  de  Taction  solaire  qui  n'en  demeure  pas 
moins  en  Toccurence  un  moyen  de  chauffage  par- 
fait. 

En  dehors  de  ce  cas  tout  special,  nous  pensons 
que  la  lumiere  solaire  est  absolument  nuisible  a  la 
chaussure  en  vitrine,  tandis  que  la  lumiere  diffuse 
elle-meme  est  a  craindre  pour  certaines  couleurs 
particulierement  dedicates. 

L'exposition  des  chaussures  en  vitrine  n'est 
done  pas  a  recommander  en  ce  qui  se  refere  a  la 
conservation  de  leur  qualite  et  surtout  de  leur  bon 
aspect,  mais  Tutilite  de  cette  exposition  est  d'autre 
part  trop  evidente,  pour  que  nous  ayons  meme  la 
pensee  de  la  deconseiller. 

Pour  nous  resumer,  disons  que  le  probleme  de 
la  bonne  conservation  reside  en  la  preservation  de 
tout  exces  dans  les  impressions  exterieures,  et  qu'en 
somme  ce  qui  est  bon  pour  le  marchand  est  bon 
pour  la  marchandise. 

II  existe  encore  une  excellente  precaution,  et 
un  merveilleux  remede,  c'est  de  faire  en  sorte  que 
le  debit  soit  assez  actif  pour  que  la  chaussure  ne 
sejourne  point  en  magasin;  ce  sera  uniquement 
Taffaire  du  client  de  veiller  a  leur  conservation. 

Souhaitons  qu'll  s'en  tire  le  plus  mal  possible. 

UN   TANNEUR. 


MARCHE   POUR  CHAUSSURES  EN  CAOUT- 
CHOUC   EN    ECOSSE. 


M.  J.  Forsyth  Smith,  agent  commercial,  dit 
qu'il  y  a  une  demande  tres  active  pour  la  chaussure 
en  caoutchouc  en  Ecosse,  les  stocks  y  ayant  ete 
reduits  au  minimum  par  suite  des  conditions  de  la 
guerre,  et  nombre  de  maisons  ont  demande  a  entrer 
en  relations  avec  diverses  sources  d'approvisionne- 
ment. 
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LE    PROGRES    DE    [.'INDUSTRIE    DE     LA 
CHAUSSURE     A     MONTREAL. 


Plus  de  douze  millions  de  paires  de  chaussures 
par  annee,  plus  d'une  paire  pour  tous  ceux  qui  res- 
tent  au  Canada,  telle  est  la  production  a  Montreal 
d'une  industrie  manufacturiere  qui  a  progresse  ra- 
pidement  par  tout  le  Dominion  au  cours  de  la  der- 
niere  decade.  Montreal  est  le  centre  reconnu, 
avantageusement  poste  a  l'avant,  qui  ameliore  de 
plus  sa  position  predominante. 

La  province  d'Qntario  fournit  le  cuir,  et  le  Que- 
bec donne  le  produit  tout  fini.  Cet  etat  de  choses 
est  du  a  des  motifs  qui  remontent  a  plusieurs  an- 
nees  alors  que,  grace  a  l'abondance  de  l'ecorce,  la 
majeure  partie,  sinon  toutes  les  tanneries,  furent 
construites  dans  la  premiere  province.  De  meme, 
dans  ces  premiers  temps,  la  ville  de  Quebec  tenait 
la  premiere  place  dans  la  confection  des  chaussu- 
res. Des  malaises  ouvriers  surgirent,  et  on  a  in- 
duit  les  manufactures  a  s'implanter  a  Maisonneuve, 
ou  une  ou  dewx  compagnies  debuterent  sous  des 
auspices  liberates  et  d'affaires.  Montreal,  reali- 
sant  l'avantage  resultant  de  l'octroi  de  boni  a  de 
nouvelles  compagnies,  entra  en  competition  active 
dans  l'industrie  des  chaussures,  constituant  ainsi 
le  noeud  d'une  grande  et  importante  entreprise. 

La  main-d'oeuvre  a  Montreal  correspondait  a 
la  demande,  et  elle  ne  laissait  aucunement  a  desi- 
rer  sous  le  rapport  d'ameliorations  a  apporter  en  la 
matiere.  Sous  la  direction  d'hommes  habiles  et 
d'experience,  la  ville  a  maintenant  atteint  la  vraie 
position  enviable  en  ce  qui  concerne  la  confection 
des  chaussures,  ayant  75  ou  plus  de  manufactures 
de  chaussures  et  souliers,  dont  Ames-Holden- 
McCready;  Tetrault  Shoe  Co.;  Dufresne  &  Locke; 
Daoust,  Lalonde  &  Cie;  Kingsbury  Footwear  Co.; 
George  A.  Slater  Co.;  Eagle  Shoe  Mfg.  Co.;  Corbeil 
Ltee;  Aird  &  Son;  J.  et  T.  Bell;  McFarlane  Shoe 
Co.;  Smardon  Shoe  Co.;  la  compagnie  de  chaus- 
sures "La  Parisienne"  et  autres. 

La  production  de  chaussures  et  de  souliers 
canadiens  est  d'a  peu  pres  de  25  millions  de  paires 
par  annee,  le  total  pour  Montreal  etant  de  12,500,- 
000  et  pour  Quebec,  d'environ  7  millions.  Le  reste 
est  fabrique  dans  les  provinces  maritimes  et  les 
autres  parties  du  Dominion.  Sur  la  base  d'une  po- 
pulation de  8  millions,  ceci  voudrait  dire  une  frac- 
tion de  trois  paires  de  souliers  par  annee  pour  cha- 
que  homme,  femme  et  enfant  au  Canada.  II  y  a 
cependant,  un  grand  nombre  de  gens  qui  ont  be- 
som de  moins  de  trois  paires  de  chaussures  par  an- 
nee, et  il  y  en  a,  en  outre,  d'autres  qui  preferent 
les  chaussures  fabriquees  dans  d'autres  pays,  de 
sorte  qu'il  y  a  un  surplus  qui  reste  pour  l'exporta- 
tion  qui,  sous  ce  rapport,  est  de  25  pour  cent  plus 
considerable  que  les  importations  de  meme  nature. 

Dans  le  moment,  la  question  des  exportations 


est  une  question  vitale.  Si  le  Canada  peut  aug- 
menter  le  volume  de  ses  exportations,  l'ajustement 
des  valeurs  d'echange  se  fera  de  lui-meme.  De 
plus,  la  production  des  chaussures  et  des  souliers 
va  augmenter  beaucoup  plus  que  la  population.  II 
faut  trouver  un  debouche,  et,  comme  question  de 
fait,  un  million  de  paires  de  souliers  d'hommes  de 
premiere  qualite  ont  passe  en  Prance,  l'annee  pas- 
see. 

Le  commerce  canadien  des  chaussures  en  Eu- 
rope verra  de  plus  beaux  jours,  si  le  prix  du  cuir  et 
de  main-d'oeuvre,  de  ce  cote-cj'  de  l'Atlantique 
permet  une  competition  favorable  avec  les  manu- 
facturiers  anglais,  francais,  beige  et  espagnols. 

L'homme  d'affaires  canadien  qui  visite  la  Fran- 
ce, ou  tout  autre  pays  de  l'Europe,  devrait  parler 
la  langue  de  ce  pays,  etre  pret  a  indiquer  les  faits 
touchant  la  modicite  pecuniaire  de  la  production 
dans  son  propre  pays,  et  a  fabriquer  un  Soulier  que 
les  Francais  desirent,  et  non  un  Soulier  que  le  Ca- 
nada croit  que  le  Francais  aimerait  a  acheter. 

Le  travail  et  le  cuir  doivent  baisser  de  prix,  si 
les  exportations  doivent  continuer  assez  conside- 
rablement.  Chicago  mene  les  marches  de  1'uni- 
vers  sous  le  rapport  des  peaux  et  du  cuir.  A  ce 
propos,  on  peut  rappeler  qu'il  y  a  quelque  chose 
d'embarassant  dans  les  methodes  du  "Big  Five" 
quand  on  fixe  en  moyenne  un  prix  de  $11  par  100 
livres  ou  pour  les  parties  inferieures  et  11  sous  la 
livre  et  que  la  peau  du  meme  animal  se  vend  quin- 
ze  sous  la  livre.  Le  procureur  general  des  Etats- 
Unis  a  sans  doute  ete  frappe  par  ce  fait  remarqua- 
ble,  quand  il  se  decida  a  prendre  action  contre 
les  emballeurs,  le  15  septembre. 

Si  les  tanneurs  ne  peuvent  pas  ou  ne  veulent 
pas  payer  le  prix  des  emballeurs  et  se  rendre  au  de- 
taillant,  il  trouvera  celui-ci  en  aussi  bonne  position 
que  l'emballeur.  En  un  mot,  si  les  poursuites  des 
Etats-Unis  ne  reussisent  pas,  il  ne  restera  rien  au- 
tre chose  a  faire  pour  modifier  la  situation  que  de 
mettre  l'embargo  sur  les  peaux  et  les  cuirs  cana- 
diens, et  de  fixer  un  prix  maximum  ici. 

Une  foule  de  bon  ouvriers,  bien  payes  et  bien 
entraines,  voila  l'important  facteur  de  la  manufac- 
ture de  chaussures,  et  Montreal  l'a  dans  le  Cana- 
dien-Frangais  qui  a  appris  rapidement  a  se  senir 
de  la  machinerie  amelioree1  et  moderne,  qui  est 
stable,  dur  travailleur  et  plus  heureux  de  se  servir 
de  son  metier  que  l'ouvrier  qu'on  trouve  d'ordi- 
naire  dans  les  classes  ouvrieres  d'ailleurs. 

Mais  Montreal,  et  le  Canada  tout  aussi  bien, 
doit  precipiter  la  production  pour  prendre  avantage 
des  nouveaux  marches  du  monde.  On  devrait  re- 
prendre  la  devise  du  "Fabrique  au  Canada".  Les 
Canadiens  doivent  augmenter  1'etendue  de  leur 
production  pour  rivaliser  avec  les  manufactures  de 
souliers  americains  et  de  reduire  ainsi  leurs  de- 
penses. 
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LE  MARCHE  DE  LA  PEAU  BRUTE 


Les  conditions  particulieres  du  marche  actuel  sont 
un  resultat  de  la  guerre.  —  L'Australie  en  est 
un  exempie. 


Tout  le  monde  admettra  que  la  guerre  a  ap- 
porte  du  changement  dans  la  plupart  des  choses. 
Beaucoup  admettront  egalement  que  ces  change- 
merits  ont  revetu  un  caractere  permanent.  La  chose 
est  facile  a  comprendre  quand  nous  nous  rappelons 
que  l'Allemagne  etait  un  gros  acheteur  de  matie- 
res  brutes  et  probablement  l'un  des  plus  forts  ex- 
portateurs  etrangers  de  marchandises  manufactu- 
re es.  L'Australie  et  la  Nouvelle-Zelande  expe- 
diaient  un  nombre  considerable  de  peaux  a  ce  pays 
et  a  l'Europe.  Quand  vint  la  guerre,  ces  envois 
tomberent  considerablement  du  fait  du  manque  de 
facilites  de  transport.  L'Allemagne  etait  un  gros 
expediteur  de  produits  de  cuir  finis  a  ces  deux  pays 
et  lorsque  la  guerre  fut  declaree,  ces  affaires  ces- 
serent  completement.  II  n'est  pas  difficile  de  voir 
l'effet  de  ceci  sur  le  marche  domestique  d'Austra- 
lie  et  de  Nouvelle-Zelande.  Immediatement,  les 
peaux  qui  precedemment  etaient  exportees  com- 
mencerent  a  etre  employees  pour  la  consommation 
locale,  car  lorsque  les  produits  allemands  furent 
supprimes,  ces  lignes  commencerent  naturellement 
a  etre  fabriquees  au  pays. 

II  en  resulte  qu'aujourd'hui,  ces  deux  pays 
n'ont  reellement  pas  de  peaux  a  exporter.  Quand 
nous  disons  pas  de  peaux,  nous  voulons  signifier 
tres  peu.  Celles  qui  arrivent  sont  le  tres  petit  nom- 
bre de  celles  qui  sont  en  surplus  des  besoins  sur  le 
marche  domestique. 

La  question  se  pose  done  de  savoir  combien  de 
temps  ces  conditions  prevaudront.  II  est  difficile 
d'y  repondre.  C'est  la  une  de  ces  conditions  qui  out 
et£  creees  par  la  guerre  et  Ton  peut  se  demander 
si  elles  continueront  pendant  longtemps,  encore  que 
l'Allemagne  ne  soit  plus  en  guerre.  Les  importa- 
teurs  americains  de  ces  peaux  ne  sont  pas  capa- 
bles  d'obtenir  nulle  part  ailleurs  suffisamment  pour 
approvisionner  la  demande.  Ou  prendront-ils  des 
milliers  de  peaux  s'ils  ne  sont  pas  capables  d'en  ob- 
tenir  des  centaines.  Et  sans  aucun  espoir  d 'ame- 
lioration dans  la  situation,  cela  signifie  tout  sini- 
plement  que  les  prix  sur  les  chaussures  finies  ne 
peuvent  guere  tomber  pendant  quelque  temps  en- 
core, car  les  autres  matieres  premieres  qui  entrent 
dans  la  construction  des  chaussures  sont  egale- 
ment aussi  elevees  qu'elles  l'ont  ete. 

Tout  ce  dont  il  est  question  ci-dessus  n'a  trait 
qu'aux  marches  d'Australie  et  de  Nouvelle  Zelan- 
de.  Mais  les  conditions  sont  a  peu  pres  aussi  mau- 
vaises  dans  les  autres  pays  producteurs  de  peaux. 
II  peut  y  avoir  une  exception — l'Amerique  du  Sud. 
Mais  d'autres  conditions  de  guerre  ont  ete  creees 


et  la  position  de  ce  continent  n'est  pas  ce  qu'elle 
etait  aux  jours  d'avant-guerre.  Par  exempie,  le 
degarnissement  terrible  des  stocks  d'Europe  a  cree 
une  rarete  considerable  dans  ce  pays.  Ceci  impli- 
que  qu'une  demande  anormale  s'y  est  elevee  pour 
les  matieres  premieres,  ce  qui  a  eu  pour  resultat  la 
venue  d'acheteurs  en  Amerique  du  Sud  et  l'ecoule- 
ment  de  tout  ce  qui  etait  disponible  en  fait  de 
peaux,  ce  qui  provoque  une  rarete  notoire  dans  ce 
pays  pour  le  produit  brut. 

Devant  de  telles  conditions,  certaines  person- 
nes  interessees  dans  les  cuirs  disent  qu'il  y  a  tres 
peu  d'espoir  d'un  important  declin  dans  les  prix 
des  peaux,  d'ici  a  un  an.  Et  conime  c'est  ordinai- 
rement  le  cas  dans  de  telles  conditions  et  a  telle 
epoque;  acheteurs  et  vendeurs  ne  savent  plus  ou 
ils  en  sont,  et  il  en  resulte  que  pour  des  raisons  que 
nul  ne  peut  s'expliquer,  les  prix  montent  a  perte  de 
vue.  "C'est  de  la  folie!"  telle  est  1 'appreciation 
d'une  grosse  maison  sur  la  situation  des  prix.  11  ne 
fait  pas  de  doute  qu'il  y  ait  une  rarete  bien  nette  de 
peaux  brutes  dans  le  monde.  Les  stocks  degarnis 
de  partout  ont  amene  cette  situation.  Les  denian- 
des  extraordinaires  pour  le  cuir  ont  augmente  le 
probleme  de  la  rarete  et  la  levee  des  embargos  a 
rendu  encore  plus  complexe  les  conditions  de  ce. 
cote,  et  tout  tend  a  hausser  les  prix,  conime  il  est 
prouve  par  les  dernieres  dotations. 

Les  tanneurs  disent  qu'ils  ont  vendu  tous  les 
stocks  finis  et  des  que  les  produits  finis  arrivent  des 
tanneries,  ils  sont  expedies  pour  remplir  les  com- 
mandes  qui  attendent  deja.  Tout  naturellement 
une  semblable  condition  aura  tendance  a  conser- 
ver  les  prix  tres  fermes  et  ceci  s'applique  aux  cuirs 
a  tiges  de  toutes  especes,  aussi  bien  qu'aux  cuirs  a 
semelles.  LTn  rapport  de  New- York  etablit  que  les 
tanneurs  demandaient  9c  de  plus  pour  les  "hem- 
lock bends",  que  dix  jours  avant. 

Dans  le  marche  de  la  peau  seche,  beaucoup 
d'importateurs  ne  semblent  pas  presses  de  vendre, 
croyant  que  les  prix  monteront  encore.  Et  ainsi. 
chaque  rapport,  qu'il  s'agisse  de  peaux  de  "pac- 
kers'" de  peaux  du  pays,  de  peaux  de  veau,  de  peaux 
de  cheval,  de  peaux  de  moutons,  ou  d'autres  peaux, 
chacun  laisse  entrevoir  des  prix  beaucoup  plus  ele- 
vens, sans  perspective  de  baisse. 


M.  H.  Gibbons,  qui  a  ouvert  recemnient  un  ma- 
gasin  au  510  rue  Ste-Catherine,  Montreal,  se  spe- 
cialise dans  les  chaussures  de  belle  qualite.  Son 
magasin  est  amenage  de  facon  fort  attrayante  a 
Tinterieur. 


M.  Emile  Gagnon  de  Aird  &  Son  s'est  marie  le 
2  sept,  courant,  a  l'eglise  de  Ste-Rose.  L'heureux 
couple  est  parti  en  voyage  pour  l'Ouest  et  les  Cotes 
du  Pacifique. 


40 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  19  septembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  38 


Un  commis  parfait  est  un  grand  facteur 


Une  application  constante  donnera  seule  le  succes.— Quelques  suggestions  qui  vous  gagneront  la  clientele. 


Le  commis  parfait,  l'homme  derriere  le  comp- 
toir  devient  un  facteur  important  du  commerce.  II 
n'attend  pas  longtemps  pour  etre  appele  a  de  plus 
hautes  occupations  si  ses  annees  d'apprentissage 
ont  ete  bien  employees,  si  le  terrain  a  ete  bien  cul- 
tive  et  bien  ensemence,  il  obtient  facilement  des 
positions  de  plus  grand e  valeur. 

Ne  vous  mettez  pas  dans  l'idee  que  vous  con- 
naissez  tout  ce  qui  concerne  les  marchandises  que 
vous  vendez  ou  que  vous  en  connaissez  trop.  On 
decouvre  tous  les  jours  de  nouveaux  usages  de  l'e- 
lectricite.  Remarquez  combien  la  guerre  a  revo- 
lutionne  pratiquement  toutes  les  vieilles  methodes. 

Le  fait  que  vous  etes  vendeur  devrait  vous  en- 
courager  a  ne  jamais  perdre  de  vue  les  principes  et 
les  possibilites  de  la  vente,  pour  vous  permettre 
d'augmenter  votre  connaissance  des  affaires,  non 
seulement  pour  les  articles  que  vous  vendez,  mais 
en  general  pour  le  commerce  dont  vous  vous  oc- 
cupez. 

Une  application  constante  est  necessaire 

Le  succes  de  la  vente  depend  d'une  education 
continue.  Pour  le  debutant,  l'apprenti  pour  ainsi 
dire,  qui  veut  arriver  a  quelque  chose,  il  est  neces- 
saire de  progresser  lentement  et  assidument  si  Ton 
veut  devenir  le  bras  droit  du  patron.  II  ne  faut  pas 
seulement  etudier  les  marchandises,  mais  aussi 
etudier  les  affaires,  se  familiariser  avec  tous  les 
points  qui  pourront  lui  permettre  d'occuper  une 
situation  ou  il  pourra  faire  plus  d'argent  en  rendant 
plus  de  services  a  son  patron  et  a  lui-meme. 

Le  succes  d'un  homme  d'affaires  depend  de  ce 
qu'il  s'instruit  continuellement.  Vous  vendez  vos 
peintures,  cela  vous  semble  une  chose  tres  simple. 
Cela  ne  vous  parait  pas  etre  un  sujet  tres  compli- 
que  ou  un  sujet  qui  reclame  une  grande  etude,  mais 
cependant  vous  n'en  saurez  jamais  trop  sur  la  pein- 
ture.  II  y  a  tant  d'a-cotes.  tant  de  points  de  vue 
qui  interessent  la  vente  et  si  vous  voulez  reellement 
progresser,  vous  devez  chercher  continuellement  a 
acquerir  plus  de  connaissances. 

Les  stages  fatigants  sont  inevitables 

II  y  a  certain  ement  des  stages  fatigants  a  votre 
progres.  II  y  en  a  dans  toute  tache,  mais  vous  pou- 
vez  rendre  ces  efforts  agreables  si  vous  pensez  tou- 
jours  a  la  meilleure  situation  qui  attend  l'homme 
qui  etudie  dans  sa  position  actuelle. 

Etudiez  votre  industrie,  etudiez  la  nature  hu- 
maine,  etudiez  la  publicite  et  la  vente,  etudiez  tout 
ce  qui  peut  avoir  trait  a  votre  travail. 

Les  methodes  generales  d'affaires  sont  a  peu 
pres  les  memes  dans  le  monde  entier.    Si  vous  avez 


un  bon  sens  commercial  un  instinct  de  vendeur, 
nous  pouvons  dire  que  vous  pouvez  vendre  aussi 
bien  n'importe  quel  article.  Ainsi  si  vous  faites 
bien  attention  en  vendant  vos  peintures  et  vernis,  si 
vous  devenez  ainsi  un  vendeur  de  premiere  classe 
dans  cette  ligne,  il  ne  sera  pas  necessaire  pour  vous 
de  vendre  toujours  de  la  peinture.  Vous  pouvez 
avoir  une  meilleure  situation  et  vendre  des  auto- 
mobiles, des  proprietes  ou  obtenir  une  place  de  ge- 
rant  general.  N'oubliez  pas  que  les  petites  choses 
qui  peuvent  vous  paraitre  futiles,  ont  souvent  une 
influence  importante  sur  votre  avenir. 

Soyez  serieux   mais  non  funebre  - 

Ne  prenez  pas  votre  tache  a  la  legere  soyez  se- 
rieux. Cela  ne  veut  pas  dire,  que  vous  deviez  avoir 
une  expression  funebre,  mais  tout  ce  qui  merite 
1'application  de  votre  temps  et  de  votre  energie  doit 
avoir  votre  consideration.  Soyez  toujours  empres- 
se,  cela  fera  bonne  impression  sur  votre  clientele, 
lis  vous  prendront  pour  un  homme  qui  comprend 
les  affaires  et  qui  est  capable  de  faire  partager 
cette  connaissance  a  un  autre  et  qui  tient  le  mieux 
les  interets  du  client.  Puisqu'ils  croient  que  vous 
comprenez  ce  que  vous  vendez,  il  est  plus  facile 
pour  eux  de  croire  dans  les  articles  qu'ils  achetent. 
Si  vous  n'etes  pas  bien  renseigne,  vous-meme,  vous 
faites  certainement  fausse  route,  car  comment  pou- 
vez-vous  renseigner  un  autre  et  le  decider  a  ache- 
ter  si  vous  ne  connaissez  la  caracteristique  et  Tem- 
pi oi  de  la  marchandise? 

Faites-vous  un  point  d'etudier,  augmentez  vos 
connaissances  et  tachez  que  les  heures  que  vous 
consacrez  maintenant  a  votre  commerce  comptent 
pour  quelque  chose  qui  a  reellement  de  la  valeur.  Si 
vous  agissez  ainsi,  vous  pouvez  compter  sur  des 
resultats  qui  vous  procureront  la  position  meilleu- 
re que  nous  souhaitons  tous. 

Profitez  d'une  indication 


Si  un  client  vient  vous  demander  de  la  peintu- 
re, vous  n'allez  pas  le  detourner  en  lui  disant:  "Vou- 
driez-vous  voir  une  nouvelle  ligne  de  papiers- 
peints?"  Interessez-le  a  la  peinture  et  vendez-lui 
a  tout  prix.  Si  vous  voyez  que  'est  impossible,  es- 
sayez  alors  de  lui  offrir  quelque  chose  d'autre  dans 
le  meme  genre.  Montrez-lui  de  la  peinture  pour 
toit  ou  pour  grange,  montrez-lui,  peu  importe  com- 
ment elle  se  presente. 

Beaucoup  de  ventes  sont  perdues  parce  qu'un 
mauvais  commis  n'a  pas  su  prendre  avantage  d'une 
bonne  indication.  Si  un  homme  demande  du  ver- 
nis a  plancher,  appliquez-vous  a  vendre  du  vernis 
jusqu'a  ce  que  la  vente  soit  faite  et  n'introduisez 
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pas  la  confusion  dans  l'esprit  de  l'acheteur  en  lui 
montrant  d'autres  lignes,  quand  meme  vous  tien- 
driez  beaucoup  a  les  vendre. 

Connaitre  son  monde 

II  est  bon  de  noter  l'importance  qu'il  y  a  de 
connaitre  son  monde  et  les  grands  avantages  qui 
en  decoulent  pour  le  succes  de  l'entreprise. 

Connaissez  les  gens  autant  que  vous  pouvez  et 
appelez-les  par  leur  nom.  Souvenez-vous  combien 
vous  etes  heureux  de  voir  qu'une  personne  que 
vous  n'avez  recontree  qu'une  ou  deux  fois  se  rap- 
pelle  de  votre  nom.  Assurez-vous  que  le  compta- 
ble  ou  quiconque  a  occasion  d'ecrire  les  noms  des 
clients,  les  orthographie  correctement.  On  est  con- 
trarie  de  voir  son  nom  mal  epele.  Dans  le  monde 
des  journaux  tout  editeur  sait  que  tout  nom  mal 
orthographie  cree  un  ennemi  et  ce  point  ne  doit 
pas  etre  perdu  de  vue  lorsque  vous  envoyez  vos 
comptes,  quand  vous  ecrivez  des  lettres  ou  lorsque 
vous  saluez  ceux  qui  viennent  vous  voir. 

Si  vous  hesitez  sur  le  nom  d'une  personne,  il 
est  beaucoup  mieux  de  dire:  Bonjour,  monsieur  ou 
simplement  bonjour  a  un  client  que  vous  pensez 
s'appeler  Baker  et  dont  en  realite  le  nom  est  Bar- 
ker. 

Les  vitrines 

Si  vous  faites  une  vi trine  de  peinture  h'y  met- 
tez  que  de  la  peinture,  n'y  melez  pas  du  papier 
teint,  des  echelles,  etc.  Si  c'est  la  saison  de  la 
peinture,  exposez  des  peintures  de  toute  sorte:  pour 
le  toit,  des  vernis,  preparations  pour  le  fini  interieur 
ou  exterieur,  etc.  Arrangez  votre  vitrine  pour  que 
tous  ceux  qui  passent  pensent  a  la  peinture.  N'es- 
sayez  pas  de  faire  songer  un  passant  a  une  brouet- 
te  ou  a  des  articles  autres  que  ceux  que  vous  es- 
sayez  de  vendre.  C'est  ce  que  vous  faites  si  vous 
arrangez  votre  vitrine  de  facon  a  montrer  des  des- 
sins  ou  des  meubles  ou  tout  autre  chose  qui  ne 
peuvent  reellement  pas  aider  a  vendre  la  peinture. 

Variete 

II  est  d'usage  qu'un  detaillant  qui  est  suffisam- 
ment  dans  le  mouvement  pour  refaire  ses  etalages 
regulierement,  et  changer  ainsi  entierement  l'as- 
pect  de  son  magasin  gagne  de  l'argent.  La  dispo- 
sition de  l'etalage  est  importante,  pensez-y  lorsque 
vous  changez  vos  vitrines.  Si  vous  examinez  les  au- 
tres magasins,  vous  constaterez  combien  une  vi- 
trine fraiche  change  tout  l'aspect  de  l'etablisse- 
nient. 

Ne  vous  contentez  pas  de  changer  seulement 
vos  etalages,  montrez  de  la  variete  egalement  sur 
vos  comptoirs  et  sur  vos  rayons.  Examinez  conti- 
nuellement  vos  vitrines,  arrangez  vos  marchandi- 
ses  d'une  maniere  attrayante.  Les  yeux  demandent 
du  changement  et  conimuniquent  rapidement  au 
cerveau  tout  nouveau  changement  qu'ils  denotent. 
Quelques-uns  des  plus  grands  magasins  du  pays 


changent  completement  leur  arrangement  interieur 
plusieurs  fois  par  an  ce  qui  a  une  grosse  importan- 
ce sur  leurs  affaires. 

Gaspillage 

Ne  permettez  pas  que  des  erreurs  repetees 
soient  considerees  comme  sans  consequence.  "Oh, 
bien,  ce  n'est  rien,  peu  importe."  Les  manieres 
d'aujourd'hui  deviennent  l'habitude  de  demain.  Ce 
sont  les  petites  erreurs  qui,  reunies,  finissent  par 
faire  les  pertes.  Ayez  un  systeme  pratique  qui  vous 
permettra  d'eviter  les  erreurs  ou  de  les  decouvrir  a 
leur  debut. 

Par  exemple  si  vous  vendez  de  l'huile  ou  du 
carbure  en  blocs,  ne  mesurez  pas  a  l'oeil  car  vous 
etes  sur  d'avoir  de  la  perte.  Employez  les  metho- 
des  de  mesures  modernes  specialement  pour  les  li- 
quides  ou  les  articles  en  morceaux  de  tout  genre. 
Ne  pretez  jamais  les  recipients  sans  en  charger  le 
prix  ou  sans  en  tenir  conipte  d'une'facon  quelconque. 
Car  il  suffit  que  vous  pretiez  quelque  article  de  vos 
fournitures  pour  que  vous  en  ayez  immediatement 
besoin  et  que  vous  soyez  oblige  de  le  remplacer  a 
la  hate  ou  d'employer  des  expedients,  ce  qui  occa- 
sion nora  siirement  des  pertes  ou  des  inconvenients 
aussi  bien  pour  vous  que  pour  vos  clients. 

Ne  permettez  pas  de  flaner  ou  de  regarder  le 
ciel  pendant  les  heures  de  travail.  II  y  a  toujours 
assez  de  choses  utiles  a  faire.  Et  si  vous  mettez  a 
profit  tout  votre  temps  perdu,  vous  verrez  vos  ac- 
tions monter  dans  l'esprit  du  patron. 

Assurez-vous  de  ne  jamais  faire  une  vente 
sans  en  avoir  une  note  ecrite.  Mettez-la  en  noir  sur 
blanc.  Les  debits  oublies  constituent  toujours  une 
perte.  Tout  compte  dun  magasin  doit  avoir  un 
carnet  de  ventes  a  la  main  ou  dans  la  poche. 
Ne  discutez  pas  —  L'avantage  de  la  bonne  humeur 

Xe  discutez  pas  avec  les  clients.  II  n'y  a  rien 
de  plus  nuisible  au  commerce  que  les  discussions. 
Votre  affaire  est  de  vendre  des  marchandises  et  non 
de  diriger  des  debats. 

II  est  des  plus  importants  que  vous  conserviez 
votre  client  de  bonne  humeur.  Du  moment  que 
vous  l'offensez  ou  que  vous  excitez  sa  colere,  vous 
pouvez  etre  certain  que  votre  vente  est  perdue. 
Supposez  qu'il  exprime  des  idees  opposees  aux 
votres,  et  supposez  meme  que  ses  idees  soient  faus- 
ses,  votre  victoire  dans  l'argument  n'est  pas  neces- 
sairement  importante  taut  que  vous  le  maintenez 
en  bonne  humeur,  et  que  vous  ramenez  graduelle- 
ment  a  partager  votre  avis  que  vous  pensez  etre 
reellement  le  meilleur. 

II  n'est  pas  necessaire  que  vous  insistiez  pour 
lui  dire  qu'il  a  tort,  mais  plutot  que  vous  lui  mon- 
triez  qu'il  a  avantage  a  accepter  votre  idee  et  que 
vous  lui  fassiez  comprendre  pourquoi  certains  ar- 
ticles repondront  mieux  au  besoin.  Laissez  le  client 
suivre  son  chemin  taut  que  vous  le  pourrez,  so 
de  son  avis  de  temps  a  autre,  complimentez-le  sur 
son  bon  jugement,  mais  en  cas  de  besoin  offrez-lui 
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une  solution  a  son  probleme  qui  sera  soumise  a 
son  meilleur  jugement.  Flattez-le  en  l'ecoutant,  il 
sera  bien  vite  desarme  et  commencera  a  abonder 
dans  votre  sens. 

Un  magasin  doit  toujours  exiger  la  courtoisie 
et  les  bonnes  manieres  de  ses  vendeurs  et  lorsque 
vous  avez  etabli  une  bonne  atmosphere  et  fait  un 
record  de  vos  bons  services,  vous  pouvez  vous  dis- 
penser d'une  grande  parti e  de  votre  publicite. 

La  tenue  de  votre  personnel  et  l'atmosphere  du 
magasin  en  general  doivent  etre  de  nature  a  vous  at- 
tirer  la  clientele  pour  une  periode  indefinie,  et  non 
pas  seulement  pour  aujourd'hui  pour  la  perdre  le 
lendemain.  L'attitude  d'un  commis  ne  doit  jamais 
etre  indifferente,  mettez  un  peu  de  sel  dans  tous  vos 
actes,  ou  les  affaires  vont  avancer  d'un  pas  et  re- 
culer  de  cinq. 


DANS  LE  MONDE  DE  LA  CHAUSSURE. 


LA   CONVENTION    DE    LA   COLUMBUS   RUBBER 
COMPANY 


Les  19  et  20  aout  dernier,  la  Columbus  Rubber 
Co.  a  tenu  sa  premiere  convention  de  marchands  et 
de  vendeurs,  et  le  succes  fut  tel  qu'il  fut  decide  de 
renouveler  chaque  annee  cette  reunion.  Bien  que 
la  convention  eut  ete  convoquee  tardivement,  l'as- 
sistance  y  etait  imposante  et  l'enthousiasme  ne  ces- 
sa  d'y  regner. 

Le  mardi  a  9.30  heures,  les  visiteurs  furent 
rencontres  et  accueillis  au  Place  Viger  Hotel  par 
MM.  J.  I.  Chouinard,  president;  F.  A.  Todd,  gerant 
general;  A.  Gauthier,  secretaire,  et  Emile  Larose, 
gerant  des  ventes.  Les  visiteurs  furent  conduits  a 
la  manufacture  et  en  firent  la  visite  complete  de  la 
cave  au  grenier.  L'activite  de  l'usine,  les  methodes 
de  manufacture  et  le  soin  pris  a  la  fabrication  de  la 
chaussure  en  caoutchouc  Columbus  furent  une  re- 
velation pour  la  plupart  des  visiteurs  qui  n'avaient 
jamais  auparavant  visite  une  manufacture  de 
caoutchouc.  Apres  l'inspection,  on  retourna  a, 
l'hotel  Viger  pour  le  lunch.  Puis  la  convention 
commenca  a  proprement  parler.  Les  styles  et  les 
formes  de  chaussures  en  caoutchouc  et  des  chaus- 
sures  Tipperary  furent  soigneusement  discutes.  De 
nombreuses  suggestions  furent  faites  et  la  plupart 
d'entre  elles  seront  sans  aucun  doute  adoptes.  II 
en  resultera  une  chaussure  en  caoutchouc  de  meil- 
leur style  et  une  demande  plus  grande  par  le  public. 


Des  agrandissements  d'une  valeur  de  $60,000 
sont  en  voie  d'execution  a  la  manufacture  de  la 
MacFarlane  Shoe  Co.,  Limited,  de  Montreal. 

Selon  certains  rapports,  les  Dominion  Rubber 
Systems  construiront  deux  cents  maisons  ,a  Kit- 
chener. 

*  * 

La  C.  S.  Hyman  Co.,  Limited,  de  London,  Ont, 
agrandit  sa  tannerie. 

II  est  fait  rapport  que  l'exportation  annuelle  du 
caoutchouc  de  Straits  Settlement  est  evaluee  a 
14,000,000  de  livres  sterling. 

Nous  avons  appris  recemment  avec  un  vif  re- 
gret le  deces  de  M.  J.  A.  Jacques,  marchand  de  cuir 
de  Quebec. 

II  y  a  une  grande  activite  dans  les  manufactu- 
res de  chaussures  de  Quebec.  Chaque  manufacture 
a  des  commandes  d'avance  pour  marcher  pendant 
encore  de  nombreuses  semaines. 

* 

*  * 

M.  De  Tilly,  gerant  de  la  Perfection  Counter 
Co.,  Montreal,  vient  de  revenir  d'un  important 
voyage  a  Boston,  dans  l'interet  de  sa  maison. 

*  * 

M.  H.  B.  McGee,  representant  la  Perth  Shoe 
Co.,  a  ses  echantillons  en  etalage  a  l'Hotel  King 
Edouard,  a  Toronto. 

* 

II  est  fait  rapport  que  la  Goodyear  Tire  and 
Rubber  Co.  edifiera  une  nouvelle  batisse  a  Winni- 
peg. La  structure  coutera  $75,000  et  le  but  de  cette 
erection  est  de  servir  le  district  ouest  avec  Win- 
nipeg pour  centre. 

* 

*  * 

M.  J.  Donovan,  qui  fut  pendant  quelque  temps 
avec  la  Palmer-McLellan  Co.,  de  Fredericton,  N.B., 
a  organise  une  compagnie  connue  sous  le  nom  de 
Donovan  Shoe  Co.,  qui  sera  situee  a  Woodstock, 
N.B. 


Bennett  Ltd.,  Chambly  Canton,  Que.,  ont  ete 
obliges,  par  suite  de  l'augmentation  des  affaires, 
d'ouvrir  leur  ancienne  manufacture  et  de  la  faire 
marcher  de  pair  avec  leur  nouvelle.  Trois  equipes 
d'ouvriers  sont  employees  journellement,  huit  heu- 
res chacune. 


Les  ouvriers  sont  occupes  a  la  construction 
d'une  aile  a  la  manufacture  de  chaussures  de  John 
Ritchie,  a  Quebec.  Cette  aile  est  a  cinq  etages,  en 
briques,  et  est  de  42  par  100  pieds.  La  compagnie 
espere  qu'elle  sera  complete  pour  le  premier  de 
l'an. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR 
SUPERIEURE 


Rotella  &  de  Lauzon  vs  Ovide  Parent, 

Montreal,  $78. 
A.    Papineau     vs     J.    S.    Beauregard, 

Montreal,  $1,000. 
J.  E.  Poirier  vs  J.  Brisebois,  Montreal, 

$313. 
Raphael   Ouimet  vs   Nat.  Ben.  Frank- 
lyn    Fire    Insurance    Co.,    Montreal, 
$1,200. 
C.   Daoust    &   Cie.     vs   J.     Chalifoux, 
Montreal,  $145. 

A.  Letang  vs  Mars.  A.  deCourcelle, 
Montreal,  $225. 

Central  Fruit  Auction  Co.,  Ltd.  vs 
Grand  Trunk  Railway,  Montreal, 
$5,650. 

Nat.  Real  Estate  &  Inv.  Co.  of  Can. 
Ltd.  vs  Jas.  A.  Smart,  Montreal, 
$3,150. 

Jas.  A.  Smart  vs  J.  A.  Guimont,  Mont- 
real, $3,150. 

Max.  Kalecko  vs  G.  T.  R.,  Montreal, 
$973. 

Albini  Deslieres  vs  G.  Heneault,  Mont- 
real, $123. 

G.  E.  L.  Viger  vs  J.  Albert  Guimond, 
Outremont,  $5,062. 

Geo.  Marcil  vs  J.  B.  Cardin,  Montreal, 
$266. 

A.  V.  Fiola  Co.,  Ltd.  vs  Jos.  Vezina, 
Montreal,  $168. 

O.  DeSerres  vs  J.  G.  Plourde,  Grand'- 
Mere,  $446. 

M.  Markus  &  Son  vs  Myer  Reindolph, 
Montreal,  $126. 

Geo.  Lafontaine  vs  McLean  Kennedy 
Ltd.,  Montreal,  $195. 

Henry  Shuster  vs  Sarah  Colman, 
Montreal,  lere  classe. 

Sarah  Richler  vs  Jacob  Steinberg, 
Montreal,  lere  classe. 

Norman  Works  vs  Penn.  Coal  & 
Transport.  Co.  Ltd.,  Montreal,  $253. 

Clarinda  Harriette  Blaine  Gibb  Vs 
I 'at.   McCormack,  Montreal,   $140. 

Isai'e  Martin  vs  Pennsylvania  Coal  & 
Grain  Co.,  Ltd.,  Montreal,  $1,470. 

T.  Johnson  vs  Bertha  From,  S.  Her- 
man &  Co.,  Mrs.  Sam.  Herman, 
Montreal,  $106. 

Jas.  Halpin  vs  J.  A.  Bourgeault, 
Montreal,  $137. 

Jas.  McPhee  vs  Alf.  Moir,  Montreal 
$221. 

J.  P.  Dupuis  vs  Holmes  Hogue  Ltd., 
Montreal,  $201. 

Ed.  Salois  vs  P.  O.  Coulombe,  Mont- 
real, $1,300. 

A.  J.  Smith  Lumber  oC.,  Ltd.  vs  J.  G. 
Leguerrier,  O.  L.  Baillargeon,  Mont- 
real, $1,262. 

J.  E.  Poisson  vs  E.  Dubaque,  Soc. 
d'Organisation  Ltee,  J.  S.  Beaure- 
gard, Arthur  Laberge,  Montreal, 
$503. 

R.  E.  Markgraf  vs  Robert  C.  Mongo, 
absent,  $101. 

Nora  K.  Wright  vs  Jos.  Lasenziko, 
Montreal,  $400. 

Atlas  Paper  Box  Co.,  Ltd.  vs  La  Ger- 
be  d'Or  Ltee,  J.  A.  Hardy,  Montreal, 
$137. 

•>•  W.  Pilon  vs  Rose  Ouellette,  Mme 
Jean  Desjardins,  Montreal,  $256. 

Felix  Nadon  vs  J.  L.  Gagnon,  Mont- 
real, lere  classe. 

Melina  Robert  vs  Henri  Adam,  Mont- 
real, lere  classe. 

A.  Fournier  vs  J.  Hakker,  Lachine. 
$150. 


Emery  Sauriol  vs  J.  A.  Beaudette, 
Plessisville,  $616. 

Eliza  Vallee  vs  Henri  Hogue,  Mont- 
real, $6,180. 

Brit.  Cau.  Ins.  Co.  vs  M.  Jacques, 
Montreal,  $129-. 

St.  Michaels  College  vs  E.  A.  Houle, 
Montreal,   $190. 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 

Mrs.  E.  Notkin  vs   Chs.  Fairweather, 

$118. 
J.  O.  Larose  vs  A.  Bastien,  $36. 
J.  Desjardins  vs  A.  E.  Lavoie,  $72. 
W.  Durivage  vs  A.  Garaud,  $39. 
V.  A.  Delage  vs  Jos.   St-Denis  et  al., 

$90. 
N.   G.   Valiquette  Ltee  vs   Ed.   Breau, 

$7. 
A.  Sabourin  vs  Jos.  Allard,  $22. 
M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  W.  J.  Rovoland, 

$56. 
Z.  Legault  vs  Jos.  Chevrier,  $50. 
A.  Aumont  vs  Aug.  Belanger,  $119. 
A.  Drouin  &  Cie  vs  A.  Paquette,  $26. 

F.  Desrochers  vs  E.  Bastien,  $55. 

G.  H.    Larocque    vs    Herve   Brosseau, 
$26. 

M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  O.  Martel,  $15. 

P.     Lemay     vs     Joffre     Employment 
Agency. 

-M.   Leahy  vs  T.  Charos,  $12. 

L.   O.   Grothe   Ltee   vs  Armand    Cypi- 
hot,   $27. 

W.  Delorme  &  Cie  Ltee  vs  H.  Lamon- 
tagne,  $57. 

W.  Bourassa  et  al.  vs  O.  Lalonde,  $46. 

I).  Boyer  vs  A.  Claveau,  $60. 

J.  Begin   vs   1).  Leguerrier,  $23. 

J.    Begin    vs    E.    Proulx    dit    Clement, 
$23. 

J.  Brosseau  vs  J.  A.  Desmarais,  $20. 

Dion  &  Frere  vs  R.  Dubuc,  $11. 

O.  Millette  vs  Jos.  Blais,  $12. 

J.  M.  Aird  vs  O.  Lamarche.  $15. 

.1.   M.  Aird  vs   I).  P.  Jackson,  $23. 

J.   M.  Aird   vs   W.   Rentlall.   $!). 

W.   Allan!   vs  J.  M.  Laliberte\  $21. 

J.    N.    Croisetiere    vs    Mme    J.    W.    St- 
Pierre  et  vir.,  $21. 

W.  Duval  vs  H.  Delisle,  $67. 

J.  A.  Pinet  vs  Mme  F.  Comte  et  vir., 
$46. 

Can.      Syndicate     vs   W.   Tousignant, 
$46. 

L.    Villeneuve   &    Cie     Ltee   vs   Avila 
Charbonneau,  $65. 

Tipograph    Freres    vs    Alf.    Archam- 
bault,  $84. 

Mine    H.    Desparois    et    vir.    vs    Mer- 
chants  Ltd,   $40. 

P.  Thompson  vs  Jos.  Pilon,  $13. 

Legare   Automobile   &   Supply   Co.   vs 
R.   H.   Crombic,  $21. 

T.    Cardinal    vs    Antoine    Desjardins, 
$70. 

M.   Devost  vs  Art.   Danis,   $11. 

R.  Neville  Jr.  vs  John  Hermon,  $40. 

W.  Gervais  vs  Emery  Poirier,   $34. 

Cie  Louis  Wisintainer  &  Fils  Inc.  vs 
J.   M.   Desjardins,   $46. 

Smeaton  Bros,  vs  T.  R.  Tansey,  $12. 

R.  White  vs  C.  A.  Daoust,  $57. 

Glasgow,   Book   &   Co.   vs   L.   C.  Bou- 
cher, $12. 

A.   Paiement  vs  W.  Lussier,  $35. 

G.    Archambault   vs    E.    Archambault, 
$40. 

C.  A.  Lemieux  vs  C.  alias  Art.  Chre- 
tien,   $36. 

J.  A.  Demers  vs  L.  Rousseau,   $40. 

L.  Goodman   vs  I.  Mituik,  $20. 

Rockstein   &   Gut  t man   vs  J.  Germain. 
$12. 


L.  Leduc  vs  Jos.  Dupras,  $48. 

P.  A.  Degroseilliers  vs  L.  Cote,  $11. 

J.  A.  Duval  vs  Jos.  Ulric,  $12. 

A.   Courtois   vs   O.   Archambault,   $14. 

R.  Thouin  vs  F.  Berthiaume,  $22. 

A.   Robidoux  vs  I.   Saluishy,   $34. 

L.  Gravel  vs  J.  B.  Leger,  $12. 

L.  Gravel  vs  A.  Marceau,   $26. 

L.  Gravel  vs  J.  Frank,  $15. 

The  William  Buck  Stove  Co.  vs  J.  B. 

Tass(§  &  Cie,  Ste-Scholastique,  $22. 
S.   Gameroff  vs    N.   Barrett,   Lachine, 

$43. 
L.   G.  A.   Cresse  vs   Geo.  Pellerin,   St- 

Etienne  des  Gres,  $50. 
Equitable      Fire    Ins.    Co.    vs      E.    G. 

Chouinard,    Bromptownville,    $30. 
S.   Malo  vs   Edw.  Vaillancourt,   $33. 
A.  Tardif  vs  G.  Turgeon,  $10. 
Pugh    Specialty   Co.   Ltd.   vs   M.    Cas- 

carano,  $25. 
J.  A.  Vidal  vs  E.  Poger,  $24. 
H.  Lemire  vs  J.  Lefrancois,  $24. 
Mme  E.  Champagne  vs  O.  Hebert,  $18 
V.  Brosseau  vs  H.  Rochon,  $18. 
V.  Brosseau  vs  J.  R.  Lemieux,  $46. 
V.   Brosseau  vs  O.  Benoit,   $10. 
V.   Brosseau  vs  J.  B.   Huot,   $12. 
V.  Brosseau  vs  J.  P.  Lefebvre,  $36  . 
Lion  Vinegar  Co.  Ltd.  vs  Elz.  Benoit, 

$22. 
E.    Provencher    es-qual    vs    Art.    Leo- 
nard,  $40. 

D.  Lachance  vs  Emile  Leclerc,  $37. 
T.   Prefontaine  vs  Jos.   Faille   &   Cie, 

$13. 
Veuve  N.  Turcot  vs  Elz.  Dion,  $21. 
N.  G.  Valiquette  Ltee  vs  E.  L.  Alluisi, 

$28. 
M.  P.  S.  Corp.  vs  Leopold  Alluisi,  $12. 
\V.    Desjardins    vs    Adelard    Deloges, 

$96. 
Goodwins   Ltd.  vs  W.  H.  Smart,  $23. 
II     Ferron  vs  Raoul  Aussaut,  $12. 
L.   Lesperance  vs  Alex.  Wilson,  $48. 
H.  Valade  vs  Art.  Duval,  $12. 
\\\  Allard  vs  P.  Bonneau,  $25. 
L    A.  Lavallee  vs  All)    Petard,  $82. 
x.  Laniel  vs  Aug.  Bancroft,  $54. 

E.  Quintal  vs  A.  J.  Cloutier,  $15. 
E.   Quintal   vs   '/..  Lapointe,  $19. 

i:    Quintal  vs   II.   Pepin,  $19. 

E.  O.  R.  Goulet  vs  Jos.  Gravel,  $10. 
S.  Vallee  vs  G.  Bickley.  $31. 

F.  Dillon  vs  Benny  Speilman,  $64. 
Central  Garage  Ltd.  vs  R.  Versailles, 

$54. 
I.   Rabinovitch  vs  H.  Aronoff,   $48. 
R.  Reid  vs  F.  Matte.  $32. 
J.  G.  G.  Dufresne  vs  R.  N.  Cardin,  $32. 

F.  H.  Phelan  vs  Alb.  Hinton.  $36. 
Sinclair  Bras,  vs  J.  Lindenbaum,  $26. 
J.  F.  Martin  vs  Frank  Harnois,  $11. 

celles,  $47. 
Glasgow    Brook    &    Co.    vs    Rene    De- 
R.  Charlebois  vs  Art.  Aspeck,  $20. 

$40. 

G.  Vandelac    vs    H.    A.    Archambault, 
$18. 

J.    A.    Primeau    vs    Adelard    Fournol, 
J.  A.  Primeau  vs  A.  Besner.  $23. 
J.  A.  Primeau  vs  Emile  Labelle,  $3tf. 
J.  A.  Primeau  vs  Mme  M.  Laflamme, 

$15. 
I.  Rosen  vs  Wm.  Eccles.  $20. 
L.  A.  E.  Godin  vs  Wilfrid  Blair  alias 

Blais.    $25. 
N.   Miller  vs   Pat.  J.   McKillop,   $26. 
P.   Thompson   vs   Eug.  Grenier,  $11. 
Mme    A.    Pidoux    et    vir.    vs   Jos.    R'e- 

millard.   $43. 
M.  Bernstein  vs  F.   Martel.  $27. 
R.    Narbonne    vs    Zephirin    Mailloux, 

$63. 
J    Levesque  vs  Jos.  Bacon,  $17. 
W.    Bourassa    et    al.    vs    Alf.    Corboil, 

$72. 

(A  suivre  page  65) 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


Mercredi   soir,   le    17   septembre    1919 

En  sympathie  avec  les  prix  plus 
bas  qui  sont  en  vigueur  dans  les  prin- 
cipaux  centres  americains  et  sur  les 
autres  marches  canadiens,  a  la  fin  de 
la  semaine  derniere,  et  le  rajuste- 
ment  de  la  base  d'achat  en  Angleter- 
re  et  de  la  grande  baisse  des  valeurs 
pour  le  produit  fini,  le  marche  local  a 
ete  faible  de  nouveau  et  les  prix  ont 
enregistre  une  nouvelle  baisse  de  $1 
les  100  lbs.  Les  offres  furent  peu  con- 
siderables et  le  marche  plutot  tran- 
quille  avec  des  ventes  de  lots  choisis 
de  $18^50  a  $19  les  100  lbs  peses  en 
descendant  des  chars.  Le  marche 
pour  les  pores  abattus  a  ete  faible 
aussi  et  les  prix  ont  ete  reduits  de  $2 
les   100   lbs. 

Par  suite,  un  ton  plus  faible  s'est 
developpe  sur  le  marche  des  jambons 
fumes  et  les  prix  ont  decline  de  2c 
la  lb.,  mais  il  n'y  a  pas  eu  de  change- 
ment dans  les  valeurs  pour  le  bacon 
par  suite  du  fait  que  les  maisons  de 
salaison  font  rapport  que  la  deman- 
de  depasse  encore  I'offre  pour  la  con- 
sommation  locale,  tandis  que  le  com- 
merce des  jambons  est  tranquille,  et 
que  les  stocks  s'accumulent.  Des 
ventes  de  jambons  de  8  a  10  lbs  ont 
ete  faites  en  gros  aujourd'hui  a  42c 
la  lb.,  de  12  a  15  lbs  a  40c  et  plus  pe- 
sants  de  37c  a  38c.  Le  bacon  a  de- 
jeuner s'est  vendu  a  50c  et  les  mar- 
ques speciales  de  52c  a  54c.  Le  bacon 
Windsor  desosse  s'est  vendu   56c. 

II  n'y  a  pas  de  changement  sur  le 
prix  du  saindoux,  mais  le  ton  du  mar- 
che a  ete  facile.  Le  saindoux  pur  ca- 
nadien,  s'est  vendu  de  39c  a  39l/2c  la 
lb.  en  morceaux  de  1  lb.  et  de  $7.40 
a  $7.47  en  seaux  de  bois  de  20  lbs. 
Le  saindoux  compose  s'est  vendu  de 
$6.25  a  $6.30  en  seaux  de  bois  de  20 
lbs. 

LES       CULTIVATEURS       GARDENT 

LEURS   PORCS;    LE    PRIX 

TOMBE    A    $19.50 

Viandes  fraTches.  —  La  faiblesse  du 
marche  des  pores  s'est  continuee,  et 
il  y  a  une  tendance  de  la  part  des 
producteurs  a  reduire  les  expeditions 
avec  les  prix  plus  bas  en  vigueur.  Les 
arrivages  de  bons  steers  ont  ete  satis- 
faisants  et  les  prix  payes  varient  de 
$13  a  $13.50  le  quintal,  pour  la  carcas- 
se   entiere. 

Nous   cotons: 

Pores  vivants 18.50  19.00 

Pores,  prepares — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65-90    lbs 29.50  30.00 

Truies  (pesantes)    ....   22  50  23.00 


Pore  frais — 

Gigot   de   pore 0.33  0.40 

Gigot    de     pore    (trimm.6)      ....  0.44 

Longes   'trimmers) 0.43 

Longes  fnon  trimmers) 0.40 

C6tes>,  Spare .  0.26 

Epaules  (trimmees)    .    .    .     0.30  0.32 
Boeuf  frais — ■ 
(Steers  et  Heifers): 

Quartiers   derriere 0.26 

Quartiers  devant 0.15 

Longes 0.34 

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 

Hanches 0.22  0.25 

(Vaches)  — 

Quartiers  derriere  ....      0.20  0.22 

Quartiers    devant 0.12 

Longes 0.27 

Cotes 0.23 

Chucks 0.12 

Hanches 0.18 

Veaux   (suivant  qualite)    .     0.22  0.25 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),   la  lb 0.20  0.25 

Mouton 0.20 

COMME      LE      PORC      BAISSE,     LES 

VIANDES    FUMEES    DEVIEN- 

NENT    PLUS    FACILES 

Viandes  fumees.  —  Avec  la  molles- 
se  du  ton  pour  le  pore,  vivant  ou 
abattu,  les  prix  des  viandes  fumees 
sont  faciles  et  plus  bas  pour  les  vian- 
des salees  seches,  le  pore  en  barils 
et  les  diverses  varietes  de  bacon.  Le 
mouvement  a   ete  assez  bon. 

Nous  cotons: 

Viandes  preparees — 

Jambons: 

Medium,  fumds,  la  lb — 

(<Joids)    12-14   lbr 0.46 

14-20 0.11 

20-25 0.40 

25  35 0.39 

Dos— 
Ordinaire 0.51     0.56 

Bacon — 
Dejeuner,    la   lb.    (suivant 

qualite) 0.49     0.56 

Roule,   la  lb 0.38 

Viandes  salves  seches — 
Long    (clear)    bacon    .     .      0.32     0.34 

Pore  en  baril — 
Canadian    short    cut     (lb.) 

morceaux    30-40 64.00, 

Dos.  clear  fat    (bbl.)   mor- 
ceaux   40-50 68.00 

Pore,  lourd    (baril) 54.00 

LA      LANGUE      DE      BOEUF     MOINS 
CHERE;    LES  VIANDES   ROTIES 

PLUS  FACILES 
Viandes  cuites.  —  Bien  qu'il  y  ait 
eu  une  vente  de  saison  active  pour 
s  les  viandes  cuites,  la  tendance  est 
plus  facile.  Les  jambons  cuits  et  ro- 
tis  se  vendent  54c  et  55c  la  livre  res- 
pectivement.  La  langue  de  boeuf  de 
choix  est  cotee  a  65c  la  livre.  Ce 
sont  la  les  changements  enregistres 
au  cours  de   la  semaine. 


Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.15 

Langue  de  boeuf  en  gelee,  choix  0.65 

Langue  de  pore  en  gelee  .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.  .    .    .  0.32 

Jambons,  rotis 0.65 

Veau  et  langue   .    . 0.25 

Jambons,  rotis 0.65 

Jambons,  cuits 0.65 

Epaules,  roties 0.55 

Epaules,  bouillies 0.54 

Pates  de  pore   (douz.)    ....  0.85 

Boudin,  la  lb 0.12 

LE    SAINDOUX    BAISSE 

Saindoux.  —  Le  prix  du  saindoux  a 
baisse  au  cours  de  la  semaine  comme 
resultat  direct  de  la  baisse  du  prix 
du  pore.  35c  la  livre  est  le  prix  de- 
mande cette  semaine  pour  les  tierces 
et  les  prix  des  autres  empaquetages 
ont  baisse  en  proportion.  La  deman- 
de  est  de  saison,  bien  que  le  mouve- 
ment  semble   plutot   limite. 

Nous   cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs.  la  lb 0.35 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0.1 

Seaux,   20   lbs,   la   lb 0.1 

Morceaux,  1  lb.  la  lb.  .  .     0.38!  0.39 

LA      GRAISSE     VEGETALE      MOINS 

CHERE;    ELLE    PEUT 

BAISSER   ENCORE 

Graisse  vegetale.  —  A  I'exception 
d'une  faiblesse  dans  le  prix  avec  des 
cotations  de  29^c  a  30c,  il  y  a  tres 
peu  de  changement  dans  la  demande. 
La  vente  est  plutot  limitee  et  de  nou- 
veaux  declins  ne  seraient  pas  surpre- 
nants  si  le  prix  du  saindoux  subit  une 
autre   baisse. 

Nous   cotons: 

Tierces,    400   lbs,   la   lb...     0.291  0.3C 

Tinettes,   50  lbs 0.30     0.301 

Seaux,  20  lbs,  la  lb 0.31 

Morceaux  de   1   lb.  la  lb 0.33 

LE    BEURRE       A    MONTE 

Beurre.  —  Les  arrivages  de  beurre, 
lundi,  ont  consiste  en  487  paquets 
compares  a  1,686  pour  le  meme  jour 
de  la  semaine  derniere  et  720  pour  la 
date  correspondante  il  y  a  un  an.  Les 
exportations  de  beurre  pour  la  semai- 
ne furent  nulles,  contre  2,272  paquets 
pour  la  semaine  precedente.  A  la 
vente  a  I'encan  le  prix  paye  pour  le 
beurre  pasteurise  fut  de  3-8c  plus  ele- 
ve  'que  vendredi  dernier..  A  Cowans- 
ville,  samedi,  toutes  les  offres  se  sont 
vendues  a  une  avance  de  J/^c  la  lb. 
sur  le  prix  d'il  y  a  deux  semaines..  II 
y  a  eu  une  certaine  demande  pour  les 
lots  complets  sur  le  marche  ouvert  et 
les  ventes  du  meilleur  cremerie  fu- 
rent faites  de  54/2c  a  55c  la  lb. 
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Nous  cotons  les  prix  du  gros: 


0.55  0.552 

0.54J  0.54| 

0.531  0.53f 

0.49  0.50 


Creinerie  pasteurise  .   . 
Le  raeilleur  cremerie   . 
Bon   creinerie    .... 
Le  meilleur  de  ferme  .  . 

LA  VENTE  DE  LA  MARGARINE 
DIMINUE  ET  LE  PRIX  BAISSE 
Margarine.  —  La  demande  pour  la 
margarine  est  limitee  aux  besoins 
immediats  et  cela  semble  etre  la  rai- 
son  de  la  baisse  des  prix  de  cette  se- 
maine.  La  margarine  en  morceaux  se 
vend  de  35c  a  39c  suivant  sa  qualite, 
et  en  tinettes  de  31c  a  34c.  Un  pro- 
ducteur  disait  au  cours  de  la  semaine 
que  Ton  devrait  voir  a  ne  vendre 
que  de  la  margarine  saine  et  non 
contaminee,  car  la  vente  d'une  livre 
de  cette  margarine  pourrait  nuire  a 
la  vente  d'une  autre  livre  a  un  autre 
acheteur. 
Margarine: 

monies,     suivant     la 

qualite.    la   ll> 0.37     0.39 

En   tinettes       suivant    la 
quality,    la    lb 0.34     0.36 

LES  OEUFS  FERMES  ET  ACTIFS 
Oeufs.  —  Un  bon  commerce  stable 
continue  d'etre  fait  sur  les  meilleures 
qualites  d'oeufs  pour  la  consomma- 
tion  domestique  et  le  marche  est  tres 
actif,  avec  un  ton  ferme,  par  suite  du 
fait  que  les  approvisionnements  de 
ces  oeufs  ne  sont  pas  trop  considera- 
bles pour  repondre  aux  besoins  quo- 
tidiens. 

Oeufs  strictemenl    frais 0.66 

De  choix 0.62 

No  1 0.55 

0.52 

LE    FROMAGE    SANS    CHAN- 
GEMENT. 

Fromage.  —  Les  exportations  de 
fromage  d'ici  au  cours  de  la  derniere 
semaine  montrent  une  augmentation 
de  7,321  boites,  comparees  a  celle  de 
la  semaine  precedente.  II  n'y  a  pas 
de  changement  a  signaler  dans  la  si- 
tuation du  marche.  En  general,  les 
affaires  sont  plutot  tranquilles. 

Nous  cotons: 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2.  la  lb o  24} 

No.  3,  la  lb 0.24" 

LE  POISSON  EN  ABONDANCE  ET 
LE  MOUVEMENT  EST  BON 
Poisson.  —  Les  prises  de  poisson 
blanc  et  de  truites  des  lacs  sont  bon- 
nes et  I'on  peut  se  procurer  de  bons 
approvisionnements  des  autres  varie- 
tes.  Le  dore,  toutefois,  est  rare.  La 
demande  de  la  part  du  commerce  a 
ete  tres  considerable  dernierement  et 
les  stocks  sont  expedies  reguliere- 
ment. 

Poisson  frais 


Carpe,  la  lb 0  11 

Dore 

AnguiUes,  la  lb.   '.'.'.'.   '.     ...'. 
Hullheads  (prepares)   .   '.      .... 

Gaspereaux,  chacun 

Haddies 0.12 


0.12 
0.22 
0.12 
0.15 
0.08 
0.13 


Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Fietan,  Est 0.23  0.24 

Fietan,  Ouest 0.23  0.24 

Morue,  tranche^    ....     0.10  0.12 

Morue  pour  le  marche     .     0.07  0.08 

Carrelets 0.07  0.09 

Crevettes 0.40 

Homards    vivants 0.45 

Petit    brochet    (pike),    la    lb.     .  0.13 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.28  0.30 

Saumon  de  Gaspe   ....     0.35  0.40 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson   bianc 0.17  0.18 

Truite  de  ruisseaux  .    .    .     0.35  0.40 

L'EPICERIE 

Des  avances  importantes  ont  ete  en- 
registrees  au  cours  de  la  semaine  et 
on  remarque  parmi  une  hausse  de  50c 
le  quintal  sur  le  sucre  raffine.  Cette 
hausse  est  annoncee  par  une  raffine- 
rie,  portant  son  prix  a  $11,  tandis  que 
les  autres  cotations  restent  encore  de 
$10.40  a  $10.50.  Une  ligne  de  poudre 
de  savon  a  subi  une  hausse  de  prix  et 
les  vinaigres  de  fabrication  canadien- 
ne  ont  monte  d'un  centin.  Les  globes 
de  lampe  ont  monte  de  20c  la  douzai- 
ne.  Les  bonbons  "Gross"  de  la  va- 
riete  d'un  centin  ont  monte  de  2y2c  la 
bolte.  Les  feves  cuites  au  four  se  ven- 
dent  plus  cheres.  La  poudre  a  pate,  la 
farine  de  ble  d'hiver  et  les  nourritures 
sont  toutes  plus  fermes  et  se  vendent 
a  des  prix  plus  eleves. 

Parmi  les  lignes  qui  ont  subi  une 
baisse  on  remarque:  le  Crisco,  la 
graine  de  lin  et  les  conserves  de 
bleuets  de  la  nouvelle  recolte.  Les  fe- 
ves japonaises  se  vendent  $5  le  bois- 
seau.  Le  tapioca  a  baisse  d'un  quart 
de  centin.  Les  pommes  tapees  sont 
plus  faciles  aux  Etats-Unis  et  elles 
sont  a  la  veille  d'arriver  ici.  Les  si- 
rops  de  maTs  sont  actifs,  mais  le  ton 
est  generalement  plus  facile.  Le  prix 
du  miel  a  ete  reduit.  Le  ton  des  grains 
est  plus  facile  et  les  prix  de  I'avoine 
ont  baisse. 

Une  situation  un  peu  plus  favorable 
caracterise  le  marche  du  sucre  raffine, 
des  sucres  bruts  etant  arrives  au  cours 
de  la  semaine  derniere  et  d'autres 
consignations  sont  en  route.  La  me- 
lasse  aussi  commence  a  arriver  et  le 
ton  est  ferme.  Le  cafe  reste  sans 
changement,  mais  le  ton  est  plus  facile 
a  New-York.  Le  the  est  ferme  et  ac- 
tif. Les  ventes  de  foin  sont  limitees 
et  certains  pensent  que  des  reduc- 
tions de  prix  vont  otre  faites  bientot. 
En  somme,  les  affaires  sont  assez 
considerables  et  on  semble  avoir  de 
la  difficulte  a  se  procurer  toutes  les 
marchandises    necessaires. 

LA   POUDRE   DE   SAVON   PLUS 

CHERE:  LA  GRAISSE  VEGE- 

TALE  BAISSE. 

Poudre    de    savon,    graisse    vegetale. 

—   La   poudre   de   savon   de   la   marque 

"1776"    Babbit,    a    subi    une    hausse    et 


est    maintenant    cotee    30c    plus    cher 
a  $5.95   la  caisse. 

La  ligne  Crisco  de  graisse  vegetale 
est  sur  une  base  reduite,  le  declin 
s'elevant  a  70c  et  le  prix  de  vente  ac- 
tuel   est  de  $13.70. 

LES  VINAIGRES  CANADIENS  MON- 
TENT  D'UN  CENTIN 
Vinaigres.  —  Les  vinaigres  cana- 
diens  sont  a  la  hausse.  L'avance  est 
d'un  centin  le  gallon  et  les  prix  sui- 
vants  sont  cotes  pour  le  commerce  de 
detail:  pour  118  grs.,  le  galle,  2i7c; 
100  gros.,  23c;  88  grs.,  21c  et  70  grs., 
17c. 

LES      FEVES      CUITES      AU      FOUR 
PLUS   CHERES:    LES  GLOBES 
DE    LAMPE  AUSSI 
Feves,     globes     de     lampe.  —  Deux 
dimensions  de  feves  au  lard  de  Clark, 
cuites  au  four,  ont  subi  une  hausse  de 
10  cents  la  caisse.   Les  globes  de  lam- 
pe sont  cotes  par  une  maison  de  gros 
a    une    hausse   de   20c    sur   la    base    ac- 
tuelle    pour   les     C.B.     et    les   modeles 
ordinaires   se  vendent  $1    la   douzaine. 
LA    GRAINE    DE    LIN    BAISSE,    MAIS 
LE    SAVON    MONTE 
Graine    de    lin,   savon.    —    Un    declin 
de    5c    la    lb.    a    ete    enregistre    sur    le 
prix  de   la   graine  de   lin   pour  fins   me- 
dicinales.       Les    prix   actuels    etant   de 
12  et  14c  la  lb. 

Le  savon  Palmolive  est  actuellement 
cote  a  10c  la  douzaine  plus  cher  que 
le  prix  actuel.  etant  de  la  douzaine, 
$1.45. 

DES  SUCRES  BRUTS  ARRIVENT; 
UNE  AVANCE  A  ETE  FAITE 
Sucres.  —  Des  stocks  de  sucres 
bruts  sont  arrives  au  cours  de  la  se- 
maine et  la  situation  s'est  quelque 
peu  amelioree.  Cela  veut  dire  que  la 
livraison  du  sucre  va  se  faire  plus  fa- 
cilement  aussitot  que  les  raffineries 
pourront  faire  fondre  les  sucres  bruts. 
Deux  raffineries  locales  ont  commen- 
cer  a  faire  fondre  du  sucre  et  d'ici  a  la 
fin  de  la  semaine,  elle  s'attendent  de 
commencer  a  remplacer  les  comman- 
des  qui  se  sont  accumulees  depuis 
quelque  temps.  La  raffinerie  St.  Law- 
rence a  monte  le  prix  de  son  sucre 
raffine  a  $11  et  le  No  1  jaune  a  $10.60. 
Le  ton  du  marche  est  fort  et  les  prix 
vont  rester  fermes  pendant  quelque 
temps. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  grannie   ....   10.50 

Acadia,  extra  granule 10.50 

St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  11.00 
Canada,  extra  granule  ....  10.40 
Dominion  cristal  granule  ....  10.50 

Glace,  barils 10.70 

Glace,    (boites  de   25  liv.)    11.10 

Glace,    (boites    50    livres)    10.90 

Glace.  1  livre 12.20 

Jaune    No    1    .     .     .   10.00  10.00  10.60 

Jaune  No  2  or 9.90  10.00 

Jaune  No  3  .  .  '  .  .  .  9.70  9.90 
En  poudre,  barils 10.60 
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En  poudre  50s 10.80 

En  poudre  25s 1108 

Cubes  et  d6s.  100  lbs 11.10 

Cubes,  boites  de  50  lbs.    .    .    .   H-20 
Cubes,  boites  25  livres   ....  11.30 

Cubes,  paq.  2  lbs 11-50 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .   .   10.55 

"       100  lbs 10.65 

"      boites  50  lbs  .   .   .   10.75 
"      boites  25  lbs  .   .   .  10.95 
"       cartons  5  lbs  .   .  .  1170 
cartons  2  lbs  .   .  .  12.45 
Crystal  Diamond,   barils    .    .    .   11.10 
"       boites    100    lbs.  11.20 
"       boites      50    lbs.  11.30 
"      boites      25    lbs.  11.50 
Demerara,  pale,  la  lb.    ...    .     0.10 
LA  POUDRE  A  PATE  MONTE  AINSI 
QUE    LES   BONBONS  GROSS 
Poudre  a  pate,  bonbons  Gross.  —  Les 
prix  de  la   poudre  a  pate  marque   Kit- 
chen Queen  ont  monte.   Les  nouveaux 
prix  sont  25c  plus  chers  pour  12  onces 
a  $2.50  la    douzaine,  et    20c  plus  cher 
la  douzaine  pour  les   16  onces,  qui  se 
vendent    actuellement   $2.70. 

Les    bonbons    Gross    se    vendant    un 
centin  chacun  aux  enfants,  ont  monte 
de  2'/2c  la  boTte  a  57y2c. 
LES    CONSERVES    DE    BLEUETS    A 
$2.25;    L'EMPAQUETAGE  DU 
BLE-DMNDE    PEU    CON- 
SIDERABLE 
Conserves.  —   Les   bleuets  en    boite 
ds  2   lbs   sont   reduits   a  $2.25   la   dou- 
zaine  d'un    quart.      L'empaquetage   du 
ble-d'lnde  est,  dit-on,  peu  considerable 
et   le   prix   d'ouverture   sera    probable- 
ment  autour  de  $1.85  et  $1.90  la  dou- 
zaine. Les  tomates  3s  se  vendront  pro- 
bablement   a   ces   prix   egalement.   Les 
pointes      d'asperges      canadiennes     se 
vendent   actuellement   $4   la   douzaine. 
CONSERVES  DE  FRUITS 
Nous   cotons: 

Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.25  2.40 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .    .  4.65 

gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    epais,    la 

douz 4.40  4.50 

Cerises     blanches,     sans 

noyau 4.40  4.50 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,   2s.    (seaux)  2.77*.  2.80 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 2.80  3.00 

Peches,  2% 3.75  4.00 

Poires,   2s 2.50  2.90 

Poires,  2%s 3.25 

2s.  (sirop  clair) ....  1.90 

Annanas  (gratt6  et  tranche^  2s.  3.60 

Annanas  2%s 4.50 

Prunes,  Lombardie  ....   2.00  2.20 
Reines-Claudes,        ver- 

tes,  2s 2.45 

Reines-Claudes     (sirop 

clair)    2s 4.65 

Framboises,   2s 4.65 

Framboises,  2%s 

Fraises,  2s 4.65 

LEGUMES 
Asperges   (ame>icaines  ver- 

tes),  doz.  2y2s 5.75 

Asperges  importers,  2%s..   4.85  5.25 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .   1.95  2.00 


1.45 
7.25 

jus 


Feves,   Refugee 

Ble-d'lnde   (2s) 2.10 

Betteraves,   2  liv 

Carottes  (tranchees),  2s. 
B16-d'Inde   (en  6pis)   gal. 

Epinards,   3s 

Epinards  Californie,  2s   . 

Tomates,  Is 0.95 

Tomates,  2s 

Tomates,  2%s 

Tomates,   3s 

Tomates,  gallons 6.00 

Citrouille,    2y2s.    (douz.)    

Citrouille,  gallon   (douz.)    

Pois,  standards 1.85 

Pois,  early  June   ....     1.92* 

Pois,  tres  fins,  20  oz 

Pois,  2s.,  20  oz 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a. 

vin)  gall 


1.75 

2.35 

0.95 

1.75 

7.50 

2.85 

3.50 

1.00 

1.50 

2.10 

2.15 

7.02J 

1.10 

3.25 

1.90 

1.97* 

3.00 

1.57*. 

2.75 

1.35 


POISSON 


Saumon : 


Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 

Chums ,  boites    de  %  lb., 

plates  

Boites    hautes    de    1    lb. 

caisses  de  4  dz,  la  dz. 
Pinks,  1  lb.,  plates  .  .  . 
Pinks,  1  lb.,  hautes   .    .    . 

Pale,  %  lb.,  douz 

Pale,  1  lb.,  douz 

Pinks,  V2  lb.,  douz.  .  .  . 
Cohoes,  1  lb.,  hautes  .  . 
Cohoes,  1  lb.,  plates  .  . 
Cohoes,  %  lb.,  plates  .  . 
Red  Springs,  1  lb.,  hautes 
Red  Springs,  %  lb.  .  .  . 
White  Springs  (Is)  .  .  . 
Saumon     Gasp6,     marque 

Niobe  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates  

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 

Pilchards,  1  lb.,  hautes  . 
Steak    de    baleine,    1   lb., 

plates  

Harengs,     kippers,     douz. 

(caissse    de    4    douz.)    . 
Harengs     (sauce    aux    to- 
mates)  douz 

Haddies  (lunch),  %  lb.  . 
Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)  douz.  .  . 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 

Sardines  norvegiennes,  la 

caisse  de  100  (^s.)  .  . 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     quality),      la 

caisse 

Sardines  franchises  .  .  . 
Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 


2.15 


1.12* 


50  4.80 

..  2.25 

60  2.75 

. .  1.37* 

■  -  2.37* 

.  .  1.62* 

. .  3.75 

..  2.25 

. .  1.75 

00  4.60 

..  2.45 

..  2.30 


2.25 
3.60 


....     4.50 
1.90     2.00 


1.90 
2.25 


2.25     2.50 
... .     1.00 

2.25     2.35 

6.25     6.75 

....   25.00 


6.25  17.50 
....   32.00 


6.50 
1.90 


LES  FEVES  SONT  LENTES;  LES 
JAPONAISES  A  $5.00 

Feves  et  pois.  —  Les  feves  ne  se 
vendent  pas  beaucoup,  mais  la  variete 
japonaise  est  accueillie  avec  faveur 
dans  certains  quartiers  et  elles  sont 
cotees  a  $5  le  boisseau.  Les  approvf- 
sionnements  sont  considered  suffi- 
sants. 

La  perspective  pour  les  pois  n'est 
pas  encourageante  et  il  y  aura  moins 
de  probability  de  declins  a  cause  de 
cela. 


Feves    canadiennes,    triees 

a  la  main,  le  boisseau.  5.00  5.25 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 5.00 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    h.    soupe,    le 

boisseau 3.25  3.50 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

LE    RIZ   PLUS   ABONDANT;    LE  TA- 
PIOCA  PLUS    FACILE 

Riz  et  tapioca.  —  Une  grosse  mai- 
son  de  gros  annonce  qu'elle  a  regu 
encore  du  riz  "B'r  et  "CC".  Ces  riz 
sont  cotes  actuellement  a  $12.75  et 
$12.50  les  100  lbs  respectivement.  Le 
mouvement  du  riz  est  assez  uniforme 
aux  prix  elev6s  cotes  actuellement. 

Le  tapioca  a  ete  plus  facile  la  se- 
maine  derniere  et  il  a  baisse  d'urt 
quart  de  centin  a  13-15c  la  lb.  Le 
sagou    brun  est   cote   a   15-16c  la  lb. 

Nous  cotons: 
Ice  Drips,  Japon  (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 1700 

Honduras 1800 

Siam  No  2 13.00 

Siam  (fancy) 1200 

Rangoon  "B" 12.75 

Rangoon  "CC" 12.50 

Pakling 13-00 

Mandarin 13.75 

Tapioca,   la   lb.    (seed)    .    .    0.15    0.16 
Tapioca  (flake)    ....     0.12*     0.13 
Tapioca  (pearl) 0.15  0.16 

LE     MARCHE     DES     NOIX     FERME 
SANS   CHANGEMENT 

Noix.  —  Les  marches  sont  decide- 
ment  fermes  et  il  y  a  une  bonne  de- 
mande  domestique  pour  la  saison.  II 
semblerait  que  les  prix  de  cet  au- 
tomne  vont  etre  eleves.  Actuellement, 
certafnes  varietes  sont  difficiles  a 
trouver. 

Nous  cotons: 

Amandes,  la  lb 0.28 

Amandes  (ecalees)    ....  0.57  0.60 

Amandes   (Jordan)    .    .    .    0.70 

Noix  du  Bresil  (nouvelles)  0.29  0.33 

Noix  du  Bresil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Avelines    (Sicile),  la  lb.    .    0.29  031 

Avelines    Barcelone    .    .    .   0.26*  0.30 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Peanuts    (roties)    — 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32  0.35 

Jumbo 0.20  0.23 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salees    espagnoles,    la    lb.  0.29  0.30 

Ecalees   No  1,   Espagnoles  0.25  0.26 

Ecalees  No  1 0.16J  0.18 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts    (salees)  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cass^es,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,   po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,      Nouvelle-Orl^ans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix  (Grenoble) 0.29  0.35 
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Voix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)     0.23  0.25 

Noix   (ecal^es) 0.90 

Voix  (espagnoles)    ....   0.30  0.33 

ES    RAISINS    NOUVEAUX    ET  LES 
POMMES  PEUVENT  BAISSER 

Fruits  sees.  —  II  y  a  eu  un  mouve- 
-nent  ameliore  dans  I'enquete  au  su- 
et des  pruneaux,  etc,  pour  I'exporta-- 

tion.     On      ne      sait   pas   encore  si    le 

;ommerce     sera     considerable.  Les 

jommes  tapees  ont  faibli  aux  Etats- 
Unis  et  avec  I'avance  de  la  saison  il 
3eut  se  produire  des  declins  avant 
ongtemps.  La  demande  continue 
J'etre  bonne.    . 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Jhoix 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy 0.30 

ommes  (6vaporees) 0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19  0.20 

hoix 0.20  0.24 

rand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16  0.18 

^oires 0.25 

°elures  (anciennes) — 

itron 0.45 

Vernon .'. .  0.36 

Raisins — 
3n  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18  0.23 

Vlalaga  pour  la  table,  bolte  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

i  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16  onces    .    .    .   0.17  0.19 

ilaisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,   loose,   3   couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,     4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Cpepin6  de  choix,  12  onces   ....  0.12 
~pepin6  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

5pepin<§  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

oncee 0.16 

5ans  pepins  (fancy) 0.18 

3ans  pepins  (fancy) 0.17 

'alence,  choisi 0.11  J 

Valence,  4  couronnes,  par 

couches 0.11* 

ultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

'orinthe,    anc.    empq.,    15 

^ onces 0.274  0.28 

-orinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

2  onces 0.16* 

tottes  de  50  lbs,  loose  .   .  0.20  0.23 

'aquets  de  15  onces   .    .    .  0.20*  0.23 

*aqts.  8  onces  (20  paqts).  2.00^  2.60 

Jaqts.  6  onces  (50  paqts).  3.60  4.75 

Jaqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Wnslia,  80  lbs 0  28 

12  onces \   \"\  o!26 

2  onces,  nouveau 0  32 

'orinthe  de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
Currants",   Calf.,  paqt.  de 

,  15  onces 0.20  0.22 

Jattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 625 

Mattes     Dromadaires     (36- 

.  10s) 7  25 

'anuets   seulement,   Excel- 

sior  •    •    • 0.20 


Paquets  seulement,   Excel- 
sior    0.19     0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60     3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.16 

Pruneaux — 

Californie   (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32 

60-70s 0.25 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....     0.22 

80-90s 0.19 

90-lOOs 0.15     0.17 

100120s 0.14 

LES   SIROPS    DE    MAIS    PLUS    FACI- 
LES;    LA   MELASSE  ARRIVE 

Sirops,  Melasse  —  Le  ton  du  marche 
pour  les  sirops  de  mais  est  quelque 
peu  plus  facile  et  il  est  possible,  bien 
que  la  chose  ne  soit  pas  bien  certaine, 
qu'une  revision  a  la  baisse  va  se  faire 
d'ici  peu.  La  demande  s'est  mainte- 
nue  d'une  maniere  merveilleuse  et  les 
raffineurs  ont  recu  un  grand  nombre 
de   commandes. 

La  melasse  nouvelle  commence  a 
arriver  et  le  ton  du  marche  est  tres 
ferme.  Un  marchand  de  gros  decla- 
re que  90c  en  gros,  ont  ete  demande 
pour  les  varietes  de  choix. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl6-d'Inde: — 

Barils,   environ   700   livres    .    .  0.08i 

%  baril 0.08* 

Kegs 0.08J 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites    de    10   livres,   caisse    % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites    de    20   livres,   caisse    % 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .  2.60 

3  galls.,  seau  38^   liv.,   chaque  3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .  6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a.  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a.  la 

caisse.  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,   %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites    2   livres,    2   douz.,    k   la 

caisse 7.50 

Y2  barils,  les  100  livres   ....  10.25 

Barils,  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).     4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 0.98     1.03 

Barils 1.01     1.06 

Y2  barils 1.03     1.08 

Molasses  Antigoa — 

Puncheons 0.95 

Barils 0.98 

LE    MIEL    BAISSE:     IL    PEUT    BAIS- 
SER   ENCORE. 
Miel  —  II   y  a   encore  sur  le   marche 
beaucoup  de  miel   de   la   recolte  et  les 


prix  ont  baisse.  Les  apiculteurs  con- 
tinuent  encore  a  garder  leur  miel  nou- 
veau pour  en  obtenir  des  prix  plus 
eleves,  mais  on  croit  qu'il  y  a  une 
baisse  en  depit  du  fait  que  la  demande 
pour  I'exportation  est  beaucoup  moins 
considerable  qu'elle  ne  I'etait  il  y  a 
un   an. 

Nous   cotons: 

Sirop  durable — 
Boites  de  13V&  lbs  (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites  10  livres,   6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,   12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boites  2V2  livres,   24  a  la  cais- 
se, la  caisse 21.30 

Sucre    durable    (nominal)    0.27     0.32 

Miel  clover:  — 

Comb   (fancy) 0.30 

Comb   (No  1) 0.26 

En  boites,   60  livres 0.24 

En  seaux,  30  livres 0.25 

En  seaux,  10  livres 0.25 

En  seaux,     5  livres 0.26 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18     0.18 

LE  CAFE  SE  MAINTIENT;  LE  MAR- 
CHE    INCERTAIN    A     L'EXTERIEUR 

CAFE,  CACAO — Les  ventes  de  ca- 
fe ont  ete  considerables  et  la  saison 
a  ete  remarquablement  active,  disent 
les  rotisseurs  et  les  importateurs. 
La  base  s'est  maintenue  ici  sans  chan- 
gement,  mais  le  ton  est  un  peu  plus 
facile   sur   le   marche   des    Etats-Unis. 

Nous   cotons: 

Bogotas,  la  lb 0.45     0.47 

Jamaica,  la  lb 0.42J  0.44 


Maracaibo,  la  lb 0.40 

Mocha    (types) 0.44 

M.xicain,   la  lb 0.44 

Rio,  la  lb 0.37 

Santos,  Bourdon,  la  lb.  .  .  0.44 

Santos,  la  lb 0.43 

Cacao: 
En  boites  de  1  lb.,  la  douzaine 
En  boites  de  %  lb.,  la  douzaine 
En  boites  de  %  lb.,  la  douzaine 
Dimension  10s,  la  douzaine   .    . 


0.43 

0.47 

0.46 

0.39$ 

0.47 

0.45 

5.25 

2.75 
1.45 
110 

LE    MOUVEMENT   DU   THE    EST 
ACTIF 

The  —  On  rapporte  des  ventes  acti- 
ves des  diverses  varietes  de  the  et 
dans  certains  quartiers  la  demande  a 
ete  considerable  pour  les  varietes  de 
qualite  moyenne  et  inferieure.  Les 
prix  ont  encore  une  tendance  a  la 
hausse.  Les  nouveaux  thes  commen- 
cent  a  arriver  et  Ton  dit  qu'ils  sont 
d'excellente  qualite  pour  la  "tasse". 

Nous  cotons: 

Pekoe,  Souchongs,  la  lb.  .  0.45  0.47 

Pekoes,  la  lb 0.49  0.52 

Orange  Pekoes 0.53  0.55 

Th6s  Japon — 

Choix 0.65  0.75 

Early  Picking 0.55  0.70 

Javas — 

Pekeos 0.39  0.41 

Orange  Pekeos  ..*....   0.44  0.47 

Orange  Pekoes  brise'   .    .    .   0.40  0.43 

Les  quality  inferieures  de  th£s  bri- 
sks peuvent  etre  obtenues  des  mar- 
chands  de  gros  sur  demande  a  des 
prix  raisonnables. 
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LA    GRAINE    DE    CARVI    BAISSE 

Epices — En  general,  les  marches 
des  epices  sont  fermes  et  stables 
avec  une  bonne  demande  pour  la  plu- 
part  des  lignes.  Le  seul  changement 
au  cours  de  la  semaine  a  porte  sur 
la  graine  de  carvi  (carroway)  qui  a 
baisse  a  30-40c  la  lb.  '  La  raison  don- 
nee  pour  cette  baisse  est  I'arrivee  de 
la   nouvelle   recolte. 

Allspice 0.20     0.22 

Cassia 0.32     0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.60  0.70 

Creme  de  tartre    (francai- 

se,  pure) 0.85  0.95 

Americaine  (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Cingembre 0.30  0.40 

Gingembre   (ffiochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.35 

Macis 0.80  1.00 

Epices  m61ang6es    ....  0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....  0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.60  0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 


Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux  ou  en  poudre)  1.00  1.101 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.0fr 

Carvi   (carraway)   holl.  no>- 

niinal 0.30'  0.40i 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.3S> 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40' 

Graine   de   c^leri,    en   vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix    de    coco     filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  0.28 

Piments  ,entiers 0.20  0.22' 

LA  DEMANDE  EST  ACTIVE  POUR1 
LES  CEREALES  EN  PAQUETS 

Cereales —  Les  ventes  sont  actives" 
pour  les  cereales  en  paquets,  mais  le- 
mouvement  est  moins  marque  pour  I'at 
farine  de  mais  et  I'avoine  roulee.  Les~ 
tendances  des  prix  sont  quelque  peu 
plus  faciles  pour  les  produits  du  ble 
d'lnde  et  les  avoines  ont  baisse  au 
cours  de  la  semaine.  Les  flocons 
d'avoine   sont   cotes  a  $5.60   la   caisse. 


Nous  cotons: 

Farine  prepared — 

Paquets  de  3  lbs,  douz 2.90 

Paquets  de  5  lbs,  douz 5.70 

Farine  de  mais,  Gold  Dust  ....  6.00 

Orge,     per!6 5.75  6.00 

Orge,  monde\  98  lbs   .    .    .   5.00  5.25 

Orge    (roti)    .    .    . 7.50 

Farine    de    sarrasin,    98   lbs  5.50    6.00* 

Farine  de  mais,  blanche 6.00 

Farine  de  rfz 8.75  9.00 

Hominy  Grits,  98  lbs   .    .    .  5.75  6.00 

Hominy,  perle\  98  lbs.    .    .   6.50  7.25 

Farine  Graham 5.75  5.90 

Farine      d'avoine       (Stan- 

dard-granulee  et  fine)    .   6.00  6.30 

Farine   d'avoine    (paquets)    4.60 

Pbis     canadiens,     pour     la 

soupe 4.00  5.50 

Pois  cass6s   (98  lbs)    .    .    .   6.00  6.50 
Avoine  roulSe,  sacs   de  90 

lbs 5.25  5.50 

Avoine    roulee,     (empaque- 

tage  de  famine),   la  cse   5.60 

Avoine    roulee    (petite    di- 
mension), la  caisse 2.00 

Oat   Flakes    (caisse   de    20 

paquets) 5.30 

Bl<§    roul6     (baril    de    100 

lbs) 7.10  8.00 

B16  souffle\  c/s 4.25 

Riz  souf fI6 5.25 

Nourriture  de  ble\  18.  l%s 3.25 

Farine    de    tapioca,    la    lb.  0.15  0.16 


ALIMENTS  MARINS  DE  LA 
MARQUE  BRUNSWICK 

plairont  a  vos  clients  difficiles 

Recommandez-les.  Nous  ga- 
rantissons  leur  qualite. 

P'F^T         F     TFMP^      ^en  ^a^re  un    J°^  etalage  de  vitrine.     Ces   marchandises 
V  hWl      LJ&      I  fclfirp   ont  un  jQjj  etiquetage,  et  elles  font  de  jolis  etalages.  Eta- 

lez-les  sur  votre  comptoir,  les  profits  sont  considerables. 

COIVflMANDEZ     VOTRE     APPROVISIONNEMENT   AUJOUR- 
D'HUI  POUR  LE  COMMERCE   DE  L'AUTOMNE  ET  DE  L'HIVER 

Les  aliments  marins  de  la* Marque  Brunswick    sont    prepares    au    Canada    et   vendus 
dans  les  meilleurs  magasins  de  1'Atlantique  au  Pacifique. 

Dortnez  votre  commande  a  votre  marchand  de  gros  le  plus  proche 

ou  ecrivez  directement  a 


L 


Connors  Bros.,  Ltd. 


Black's  Harbor,  N.  B. 


EH_££riv^HL-aM2L-amion_ceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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SOUPE  AUX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 


tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 
le  monde — 


"*"<riiiiimi  -i^—  --i ■■"i 


On  y  gagne  de  tenir 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez  la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivez  directement 


Dominion  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v  p. 
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Quelle   marque  vais=je 
tenir  en  stock  ? 

Une  proposition  qui  merite  que  vous 
Vetudiez  avec  soin 

A  cette  epoque  ou  la  concurrence  est  tres  vive,  I'on  invoque 
bien  dss  arguments  pour  avoir  votre  patronage.  Des  produits 
d'un  merite  apparemment  egal  sont  soumis  a  votre  attention 
avec  toute  la  capacite  dont  dispose  un  vendeur  habile.  L'on  se 
sert  egalement  d'une  publicite  tres  persuasive.  Le  resultat 
de  cela  c'est  qu'il  devient  tres  difficile  de  savoir  au  juste 
queiles  sont  les  marques  que   Ton   doit  tenir  en   stock. 

Un  grand  nombre  de  marchands  dans  toutes  les  parties  du 
pays  ont  resolu  ce  probleme  a  leur  entiere  satisfaction  en 
tenant   en    stock    les 

Produits  de  la 
Marque  "ROSE" 


Grace  a  des  annees  d'experience  dans  la  fabrication  de  pro- 
duits de  la  meilleure  qualite,  d'une  chaleureuse  cooperation 
avec  le  marchand  et  une  publicite  intensive  dans  tout  le  Ca- 
nada, les  produits  de  la  "Marque  Rose"  se  sont  fait  une  re- 
putation enviable  qui  permet  aux  marchands  vendant  ces 
marchandises  de  faire  un  commerce  plus  considerable  et 
plus  profitable  que  celui  de  leurs  concurrents  qui  vendent 
des  lignes  pour  ainsi  dire  inconnues  et  pour  lesquelles  la  de- 
mande  n'existe  pas. 


II  y  a  une  bonne  marge  de  profit  sur  tous  les  produits  de  la 
"Marque  Rose".  Outre  ce  profit,  les  produits  de  la  "Marque 
Rose"  sont  merveilleux  pour  faire  faire  des  ventes  repetees. 
Si  vous  ne  faites  pas  deja  une  specialite  de  la  vente  de  cette 
ligne,  ecrivez-nous  et  nous  nous  ferons  un  plaisir  de  vous 
fournir  nos  prix  pour  leS  produits  suivants: 

Jambon    et    Bacon    de    la    "Marque    Rose"    ainsi    que    la 
Graisse   Vegetale   "Snowflake". 

N'importe  laquelle  des  fabriques  suivantes  rem- 
plira  promptement  vos  commandes  par  express  ou 
vous  fournira  tous  les  renseignements  desires 
quant  aux  prix,  etc. 


The  CANADIAN  PACKING   CO.   Limited 


SUCCESSEURS    DE 


MATTHEWS-BLACKWELL,  Limited 


Fabriques  a  Toronto, 

Montreal,     Hull,     Peterboro, 

Brantford. 


Succursales     a     Winnipeg, 

Fort  Williams,   Ottawa, 

Sydney,  Halifax. 


»i  „    Priv    Cnurant".    s.v.P. 
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La  Verite 

Copie  d'une   lettre  ouverte  de  W.    K.    Kellogg,  publiee  dans  les  quotidiens. 

Je  suis  fermement  convaincu  que  la  verite  seule  a  la  fin  convainc. 

Quelque  soit  le  moyen  dont  un  homme  ou  une  institution  se  sert  pour  essayer  de  detourner  l'at- 
tention  du  public  sur  le  sujet  principal  par  une  confusion  de  mots,  son  produit  subsiste  ou  tombe 
selon  la  veracite  ou  la  faussete  de  son  affirmation. 

Le  public  finalement  est  toujours  convaincu  par  la  verite  et  par  la  verite  seule. 
Aussi,  en  depit  des  declarations  et  des  delegations  des  imitateurs,  faites  simplement  cette  affir- 
mation que  les 


TOASTED 

CORN 

FLAKES 


ulemenl       da  ns      les      i> 
WAXTITE,    I.  in    conservanl    leur 
soul    les    flocon  .    de    niai's    l>s    ]iii; 

les    plus    nourrissants    et     les    plus 
rr.ui.st  illants    sur    le    1 1 1 ; i  r . ■  1 1 ■  ■ .    e1    que    1'em 
PUqui  i  i  nplet      'i      in  n      a\  ec     soin 

WAXTITE   leur   consei    i     leui    bontG  pre- 

l.cs    Toasted     Corn     Klakes     de     Ki 
&orii     entierement    difCerents    des    flocons 
dins,   ressemblanl    a    du    cuii    et    mal   em- 
paquetes  que  1'on   essaie  sou\  ent    di 
passer  pour  les   veritables   Kellogj*. 

Fain-  de  nmii  produit  un  produit  diffe- 
rent de  celui  des  autres  est  l'industrie 
di-  111:1  vie.  1  i.'cuuvrir  cela  est  votre  a) 
faire.  ("est  vous  qui  jugez  en  dernier 
ressort.  lOssayez  —  comparez  n'importe 
lire  flocon  de  mais  sur  le  marche\ 
puis  achetez  de  votre  Spicier  un  paquet 
des  Kellogg's  Toasted  Corn  Flakes  daps 
fenveloppe  WAXTITE  —  vous  et  votre 
famine  les  mangerez  jusqu'A  la  derniere 
.He. 

n'est  pas  le  meilleur  flocon  de  mai's 
ous  ayez  encore  goute\  votre  Spicier 
vous  remettra  votre  argent.  11  ne  vous 
en  eofltera  rien  pour  deeouvrir  la  verity, 
ft  c'est  une  chose  qui  en  vaut  la  peine 
pour 

Hinrrl  rmrllt     A 


1st !   iun^m 


Pn    coupant 
I'enveloppe 
Waxtite 
avec  un   cou- 
teau    tran- 
chant    com- 
me     ceci,     le 
couvercle 
peut  etre   re- 
place   et     les 
flocons     con- 
serves   frais 
jusqu'a     la 
derniere   par- 
celle. 


Les  menage- 
res  constate- 
ront  que  ce 
papier  cire 
est  commode 
pour  bien  des 
usages. 


President 

KELLOGG     TOASTED     CORN     FLAKh 
COMPANY 


ATTENTION    A    CETTE    SIGNATURE. 
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En  vendant  les  confitures  et  gelees  "Old  City"  vous  avez  la  certitude 
d  avoir  des  clients  satisfaits,  parce  que  nos  produits  sont  d'une  purete 
absolue  et  faits  des  meilleurs  ingredients. 

Commandez  aujourd'hui  meme  vos  approvisionnements 
de  confitures  de  fraises  de  la  marque 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg  d.  de  Quebec 

Ces  confitures  sont  faites  avec  des  fruits  choisis  avec  le 
plus  grand  soin  qui  conservent  dans  le  sirop  toute  leur 
saveur  premiere  et  leur  forme  intacte,  grace  a  notre 
precede  perf ectionne  de  ref roidissement. 

Nous  avons  l'outillage  le  plus  perfectionne.  Notre  etablissement  est  tenu 
dans  un  etat  de  proprete  exception nel.  Le  fait  que  nous  avons  a  notre 
emploi  des  ouvriers  experts  assure  la  perfection  de  ncs  produits. 

Ecrivez-nous  pour  avoir  nos  prix  ou  tcus  les  renseigne- 
ments  que  vous  pourriez  desirer.  Notre  service  est  a 
votre  disposition. 

OLD  CITY  MANUFACTURING  CO.  REC'D 

Manufacturers  de  confitures  et  gelees 
QUEBEC,  P.Q. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Essences  Culinaires  de  Jonas 


LES  ESSENCES  QUI  SE  VENDENT  PARTOUT  ET  TOUJOURS 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


DIPLOMA  AWARDED  BV 

THE  CUUNCIL  CF  ARTS 
AND  MANUcALTUriE: 
PREPSREO  3V 

Henri  Jonas  bCs 

MONTREAL 
NEW   YCRK.j 


1  oz. 


2  oz. 


Prix  par 
Grosse 

12   00 


22   80 


JONAS' 

ROYAL 

QUINTESSENCE 


Prix  par 

Grosse 


28  00 
30  00 
:>■!  50 
92   50 


8  oz.  carre  92  50 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


'O  o  ■  N  C. 

EXTRACT  OP 

VANILLA 

'°icicnc*M3* 

Cw9*«*0m  S*uC«9. 


**»  Ati.-Yo**- 


2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 

16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

27  60 

48  00 

90  00 

174  00 


" SOLUBLE " 


" ANCHOR  " 
PUR 

CONCENTRE 


16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

14  40 
25  80 
43  20 
86  40 


" LONDON " 


Prix  par 
Grosse 


1  oz.  "London"  7  80 

2  oz.  "        11  40 


Prix  par 
Grosse 


Essence 
Parisienne 


27  60 


Essence 
de  Cafe 


34  80 


LEMO 


" GOLDEN 

STAR  " 

Double  Force 


1 

Tut  mm  sra 

EXTUACT.1 

DOUBLE 
STRENGTH 

.J* 

HDtitl  JOItU  *ca 

2  oz. 
4  oz. 

8  oz. 
16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

11  40 

21  00 

39  00 

69  00 


ESSENCE  A  LA 
MESURE 

pour  les  confi- 
seura 


Essence 

a  la   livre 


Ext. 

X 

XX 

XXX 

XXXX 

xxxxx 
xxxxxx 


25 
60 
00 
50 
00 
50 
00 


Essences  de  Jonas,  en  bouteilles,  Jarres,  Barillets  et  Barils  pour  Confiseurs,  Fabricants  de  Creme 
a  la  Glace,  Etc.,  Etc.  Prix  $8  a  $24  le  gallon,  suivant  qualite.  Qualites  Speciales  et  Prix 
Speciaux  par  Contrat. 

HENRI  JONAS  &  CIE 


FABRICANTS 
MAISON    FONDEE    EN    1870 


173  a  177  Rue  Saint-Paul  Quest 


MONTREAL 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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tu%mnCtmmaa 


Exigez  cette^/jy&Sr 
Marque 

Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287   rue   Adam,   MAISONNEUVE 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 
Pondus  et   Plume 

Demanded  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL 

V  ICTOR  1  A 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Proprielaire 

COTE 

DU 

PALAIS 

Plan 

America 

in, 

$3.00,    $3.50    et 

$4.00 

pa 

p  jour. 

Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry   Cream 
Champagne   Kola 


Cldre   Champagne 

Cldre  de  Pop-.me 

Eau  Mineraie 

Fralse 

Orange 

Siphon,   Etc. 


35  rue  Frontenac,  *=™?ffl 


LASALLE  256 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre   magasln. 

BRODIE  &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  436 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Dit'ficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau     -  36  rue  Alexandre 

TBOIS-RIVIERES 


STANWAY- HUTCH  INS   LIMITED 


IMPORTATEURS  GENERAUX 


THES 


CAFES 


Donnez  votre  commande  immediatement,  car  nos  prix  sont  attrayants. 

N'hesitez  pas  d'acheter  pour  vos  besoins  de  cet  hiver  a  ces   prix,  car  tout   indique   que    les   prix   seront   plus  eleves 
dans  quelque  temps  et  nous  voulons  que   nos  clients  en   profitent   le   plus  possible. 

Ecrivez-nous    une   carte    postale    et   nous   vous   expedierons   des  echantillons  et  les  prix. 


18  RUE  ST-ALEXIS, 


MONTREAL. 


VENTES    PAR    HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 


Maurice  Barry  vs  succ.  Emma  Lortie, 
19  sept.,  10  a.m.,  796  St-Laurent, 
Lapierre. 

E.  V.  Benoit  vs  Geo.  Besner,  19  sept., 

10  a.m.,     2681     Christophe-Colomb, 
Bouchard. 

H.  Grou  vs  J.  Cl<§o.  Gelinas,  22  sept., 

11  a.m.,  2064  Boyer,  Coutu. 

P.  Alb.  Sears  vs  O.  Dupre\  23  sept., 
11  a.m.,  348  Grosvenor,  Normandin. 

J.  Routtenberg  &  Co.  vs  Wm.  Fram- 
ler,  19  sept.,  11  a.m.,  206  Laurier  O., 
Desroches. 

J.  E.  Wilders  vs  Wm.  Henry  Sinns,  19 
sept.,  11  a.m.,  476  Sanguinet,  Des- 
roches. 

M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  B.  Blei.  19  sept., 
10  a.m.,  113  de  Montigny  E.,  Lavery. 

Ad.    Sauvageau    vs    Cie    de    Produits 


Elect.  LtSe,  20  sept.,  10  a.m.,  80  St- 

Gabriel,  Duplessis. 
Cie  du  lac  Lamothe  vs  J.  D.  Racette, 

22    sept.,      10   a.m.,    2085      Chateau- 
briand,  Coutu. 
Cyrille    Guindon    vs    Odele    Denis,    23 

sept.,  2  p.m.,  364  St-Louis,  Trudeau. 
E.    Shapiro      vs    Nap.    Desforges,      22 

sept.,    11    a.m.,    198    lOeme    avenue,- 

Lachine,  Desroches. 
Adelard    Gagnon    vs    Mme    B.    Vanier 

et  al.,  effets  du  plaignant,  22  sept., 

11  a.m.,  1165  Papineau,  Desroches. 
A.  Lapointe  vs  T.  Pelletier,  22  sept., 

10    a.m.,    82c    Notre-Dame,    Lachine, 

Desroches. 
W.  Bourassa  et  al.  vs  J.  A.  Dussault, 

22  sept.,    11     a.m.,    754      St-Denis, 
Brouillet. 

W.  Bourassa  et  al.  vs  A.  Gamache, 
24  sept.,  11  a.m.,  348  Orleans, 
Brouillet. 

Rubin    Singer    vs    Mme    L.    Robidoux, 

23  sept.,   2  p.m.,   683'  Grand   Trunk, 
Lauzon. 

O.  Archambault  vs  J.  E.  Vezeau,  23 
sept.,  10  a.m.,  433a  Cuvillier,  Lau- 
zon. 


S.   Rosenzerg  vs   P.   Butler,   23  sept., 

10  a.m.,   369   Hibernia,  Lauzon. 
Kastner    &    Kastner  vs   P.    Marcotte, 

23   sept.,     11   a.m.,    1   de     Beaujeu, 
Lauzon. 

M.  Rafolovitch  &  Co.  vs  Oscar  Depa- 
tie,  23  sept.,  11  a.m.,  393  Ontario  E., 
Proulx. 

E.  Simns  vs  E.  D.  Aylen,.  23  sept.,  2 
p.m.,  1077  Sherbrooke  E.,  Proulx. 

Com.  Printers  vs  W.  A.  Learo,  24 
sept.,  11  a.m.,  17  Bleury,  Morin. 

John  Martel  vs  Samuel  Palland.  24 
sept.,  11  a.m.,  28  St-Vincent,  Tru- 
deau. 

Adrien  Dube'  vs  Sam.  Palland,  24 
sept.,  11  a.m.,  28  St-Vincent,  Tru- 
deau. 

Gaspard  Ouimet  vs  Wilf.  Leboeuf,  2 
sept..  1  p.m.,  Longueuil,  Beauchamp. 

T.   N.   Morgan  vs   K.  A.  Brossard,  2 
sept.,   54  Notre-Dame   E.,  Lauzon. 

J.  M.  Aird  vs  D.  F.  Jackson,  23  sept, 

11  a.m.,  11  Clifton  ave.,  Lauzon. 

A.  Lanthier  vs  A.  Pare,  23  sept.,  11 
a.m.,  2127  Jacques  Hertel,  Lauzon. 

Gust.  Prishey  vs  Wm.  John,  25  sept., 
11  a.m.,  3024   St-Urbain,  Brossard. 
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MARMELADE 

ET 

CONFITURES 
ST=WIUIAMS 


Ce  sont  des  produits  dont  la  qualite  est  garan- 
tie.  lis  vous  donneront  des  clients  satisfaits  et 
de  bons  profits. 

La  nouvelle  recolte  est  prete 
pour  le  commerce. 

Donnez  votre  commande  immediatement. 

St-Williams  Fruit  Preservers,  Limited 

Simcoe  et  St.  Williams,  Ont. 

Maclure  &  Langley,  Limited 


MONTREAL 


Distributeurs 
TORONTO 


WINNIPEG 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v,p. 
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Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


BISCUITS 


Aujourd'hui,  les  biscuits  sont  plus  popullaires  que 
jamais,  et  il  vous  sera  plus  avantageux  et  profitable 
de  tenir  toujours  en  mains  un  bon  assortiment  de 
nos    lignes. 

Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  la 
qualite  de  nos  BISCUITS  "SODA"  qui  font  plus  que 
de  fournir  une  SATISFACTION  ORDINAIRE,  et  il 
sera  avantageux  pour  tous  les  marchands  qui  wen- 
dent  des  articles  de  bonne  qualite,  de  tenir  nos 
lignes. 

Nous  faisons  des  affaires  dans  la  Province  du 
Quebec  depuis  trente-cinq  ans  et  nous  avons  acquis 
la  reputation  de  fournir  des  produits  qui  donnent 
satisfaction. 

Nous  ne  cherchons  pas  a  faire  des  lignes  bon 
marche,  nous  vendons  des  produits  de  qualite  a  des 
prix   raisonnables. 

Nos  voyageurs  visitent  tous  les  endroits  de  la 
Province  et  si  nous  n'avons  pas  encore  I'avantage  de 
vous  compter  parmi  nos  clients,  adressez-nous  une 
carte  et  notre  voyageur  se  fera  un  plaisir  de  vous 
voir  avec  une  ligne  complete  d'echantillons. 

Votre  stock  ne  .saurait  Stre  complet,  si  vous  ne 
tenez  pas  un  bon  assortiment  de  nos  principales  li- 
gnes de  BISCUITS. 

DEMANDEZ    NOTRE    LISTE    DE    PRIX 

THE  MONTREAL  BISCUIT  GO. 

Manufacturers  de  Biscuits  et  Confiseries 
MONTREAL 


Importations   et   Exportations 


MAURICE  LESAGE 

Industriel   a  Amiens    (France) 

desirerait  entrer  en  relations  avec  industriels  ou  marchands 
de  gros  canadiens  pour  I'exportation  au  Canada  d'articles 
manufactures  en  France.  II  serait  dispose  Ggalement  a  re- 
presenter    des    maisons    canadiennes    en    France. 

Les     industriels     desireux  d'entretenir  des  relations  com- 
merciales  en    France  sont  invites  a   ecrire  a 

Maurice  Lesage 

Industrie!  a  Amiens    (France) 


Si  vous  eprouvezquelqueembarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX    COURANT 


et  ecrivez  aux  annonceurs 


En  ferlvant  aux  annorwaura,  mantlonnaz  "La  Prix  Courant",  a.v.p. 
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LE  SERVICE  DE  PUBLICITE  DE 
HEINZ 

Donne  de  bons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  tient  a  se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heinz  a 
l'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  de  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientele  et  aug- 
mentez  le  nombre  de  vos  clients  satisfaits. 

H.  J.  Heinz  Company 

Tous  les  produits  Heinz  vendus  au  Canada 
sont  prepares  au  Canada. 


\UX  MARCHANDS:— 

Nous  vous  enseignons 
comment  faire 


de  profit 
ur  un  petit  placement  de  $9.00. 


Pour  plus  de  renseignements,  e 


ecrire  a 


JAS.  LEVANGIE  &  SON, 

rankville,     Nouvelle-Ecosse. 


issm 


w, 


SIFTO 


COULE 
BIEN  — 


C'est    le    meilleur    pour    la   table. 

Voici  deux  marques  satisfaisantes  de  sel 
—  satisfaisantes  en  ventes  —  satisfaisan- 
tes   en    resultats    pour    le    consommateur. 
L'annonce    frappante    et    regulrsre    dans 
les   grands   journaux   les   met  en   vedette. 
Voici    deux    sels    "vainqueurs"    que    vous 
^^k    ne    pouvez    vous    permettre    de    negliger. 
~  ^  Prenez-les  en  stock. 


LE    SEL 
CENTURY 


IIWINWSlllIll  Kb 

|    Sarnia.Ontario  I    fll 


le   meilleur   pour 
usage    general. 


SI  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournlr,  nous  vous 
prions  de  nous  ecrire,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
listes  de   prix  et   informations  detainees. 

DOMINION  SALT  CO.,  Limited,  SARNIA,  Can. 

Manufacturiers  et    Expediteurs 


I^GOUDRONji!/ 
|fOIEDEMOR0e| 

1©«MATHIEo|. 
MATHTEtTS  H 

Syrup  of  Tar  SJ 

600 JMK  0iL| 

J<  V.  BiTJMEtt, 


Le       changement       de      saison 
veut    dire    une    grande    demande 
pour     un     remede     recommanda- 
ble    contre    le    rhume. 

Le  pouvoir  reconstituant  et 
les  propriete  toniques  de  I'huile 
de  foie  de  morue  sont  recon- 
nus  par  les  medecins  de  I'unl- 
vers  entier.  et  le  pouvoir  cica- 
trlsant  et  calmant  du  sirop  de 
goudron  est  insurpassable  pour 
la  guerlson  des  rhumes  enra- 
clnes. 

Le  Sirop 

de  Goudron  et  a 

l'Huile  de  Foie  de 

Morue  de 

MATHIEU 

non  seulement  guerit  le  rhume. 
mais  renforce  tout  I'organismel 
Vos  clients  vous  remercieront 
de  le  tenir  en  stock.  De  bons 
profits       vous       recompenseront. 

EcriVez-nous     aujourd'hui. 


LA  CIE  J.  L.  MATHIEU 

Proprietaire 
SHERBROOKE,      -      Que. 


En  Ccrivant  aux  annoncaura,  mentlonnez  "La  Prix  Courant", 
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SPAGHETTI 


de   CLARK 


A  la  Sauce  aux  Tomates  et  aii  Fromage 

TROIS  DIMENSIONS 

Spaghetti  de  la  meilleure  qualite — le  meilleur  fromage  canadien — des  tomates  frai- 
ches  cueillies,  rouges,  mures  et  choisies  avec  soin,  plus  la  perfection  de  la  cuisson: 
c'est  tout  ceia  qui  fait  du  Clark  le  spaghetti  favori  du  public. 

L*  empaquetage  de  cette  saison  est  actuelle  ment  pret. 

Donnez  voire  commande  immediatement. 


W.  Clark,  Limited 


MONTREAL 


THES 


Ceylan 
des  Indes 
Japon 


Nous  avons  en  stock  quelques  lignes  de  belle  qualite  pour  la  tasse 
que  nous  colons  au-dessous  des  prix  actuels  de  1'importation. 

Toutes  les   cotations   donnees  sont  beaucoup   plus   elevees  que 
celles  des  trois  dernieres  semaines. 

Les  marches  sont  forts  aux  sources  primaires  et  seules  des  quan- 
tites  limitees  de  bons  thes  peuvent  etre  obtenues. 

Demandez  des  echantillons  et  des  cotations  immediatement  avant 
que  le  stock  actuel  soit  tout  vendu. 


KEARNEY   BROS.    LIMITED 

The  et  Cafe 

33  rue  St-Pierre      -      -      -      MONTREAL.  J 

En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix    Courant",   s  v.p. 
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oy 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 


istdsor 


'adem 

'aneda 


LE   SEL   DE   TABLE   WINDSOR 

est  prepare  dans  l'usine  la  plus  moderne  de 
l'Amerique;  ce  n'est  rien  que  du  sel  —  du  sel 
propre,  pur  —  que  vos  clientes  connaissent  et 
emploient. 

The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


Nous  off rons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  •        Epices 

Boi'ax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


"MONROE"    un 

FAUX-COL   ARROW 

Pour  I'Ete 

CLUETT,    PEABODY    A    CO.   OF   CANADA,    LIMITED 


AUJOURD'HUI 

MEME       Commandez    votre    stock 
d'Automne  D' 

Articles    en    Fibre    Durcie 


Pen  importe  ce  qui  arrive,  le  Jour  du  Lavage  vient 
toutes  les  semaines.  Aidez  vos  clientes  a  rendre  cette 
journee  pas  plus  fatiguante  que  les  autres.  Montrez- 
leur  les  arlioles  en  fibre  durcie  d'Eddy  La  premiere 
impression  est  celle  qui  compte,  et  les  articles  en 
fibre  durcie  d'Eddy  ne  nianqiient  pas  d'etre  apprecies  a 
premiere  vue.  De  plus,  ils  donnent  une  tres  longue 
duree.  lis  sont  tres  legers  et  leur  apparence  denote 
la  propretS. 

Prenez-en  en  stock. 

Vous  les  vendrez  tous — et  facilement. 

Notre  publicity  vous  aidera  a  le  faire. 

Ecrivez-nous  aujourd'bui  pour  renseignements  a  ce 
sujet.  • 

A.LLUMETTES  D'EDDY  sont  ce 
que  la  plupart  flea  gens  s'attendent 
d'ayoir  lorsqu'ils  dem&ndent  des  allu- 
niettes.  Devancez  les  dfisirs  de  votre 
clientele.      Vous   y    gagnerez. 

THE  E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL.    CANADA 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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LA  CONSTRUCTION 


CALUMET 

Manufacture  de  $100,000  pour  le 
North  American  Magnesite  Co.,  Ltd., 
chambre  36,  No  42  rue  St-Sacrement, 
Montreal.  Les  fondations  sont  com- 
mene.ees. 

CAP    DE    LA    MADELEINE 

Residence  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
beau  pour  J.  Pepin,  Pare  Thibeau. 

Banque  de  $19,000  pour  la  Banque 
Nationale,  77  rue  St-Pierre,  Quebec. 
Le  contrat  a  6te  accorde  et  les  tra- 
vaux  doivent  commencer. 

Logements  de  $7,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  Nestor  Desilets,  Grandes 
T*il(3S    Qu6 

Logements  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  Alcide  Demera,  Pont  Saint- 
Maurice.  La  plomberie  et  la  toiture 
ne  sont  pas  encore  achetees. 

Logements  de  $6,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  Mathias  Ricard,  Pont  St- 
Maurice.  Le  proprietaire  est  sur  le 
marche  pour  20,000  briques  rustiques. 

Logements  de  $6,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  Adem  Duplessis,  Pont  St- 
Maurice.  Le  proprietaire  est  sur  le 
marche  pour  25,000  briques. 

Quatre  logements  de  $7,000  au  Pare 
Thibeau  pour  Chaida  Pratte,  Pont  St- 
Maurice.  Le  proprietaire  est  sur  le 
marche  pour  30,000  briques. 

Deux  logements  de  $6,000  au  Pare 
Thibeau  pour  Paul  Levesque,  qui  est 
sur  le  marche  pour  de  la  brique  plas- 
tique,  du  ciment,  de  la  pierre  concas- 
see  et  de  l'epinette  de  1  pouce. 

Residence  de  $8,000,  pres  de  Waya- 
gamack,  pour  Pierre  Rockefort. 

Eglise  et  presbytere  de  $60,000  pour 
la  paroisse  de  Ste-Famille.  Pretre: 
R6v.  Pere  Fusee.  On  a  prepare  des 
specifications  et  l'architecte  deman- 
dera  des  soumissions  vers  le  ler  oc- 
tobre. 

DONNACONA 

Magasin  et  bureau  de  $25,000  pour 
Delisle  &  Floyd.  Architecte:  Pierre 
Levesque,  115  rue  St-Jean,  Quebec. 

LACHINE 

Monument  de  $20,000  pour  le  comp- 
te  de  l'Association  des  veterans  de  la 
Grande  Guerre,  succursale  de  Lachi- 
ne.  Le  site  a  ete  achete  et  les  mem- 
bres  sont  a  recevoir  des  souscriptions 
pour  construire. 

L'ANGE   GARDIEN 

Pont  "Dion"  pour  le  conseil  muni- 
cipal. Sec.-tres.:  P.  E.  Linfret,  qui 
recevra  les  soumissions  jusqu'au  22 
septembre. 

LEVIS 

Garage  et  magasin  sur  la  rue  Com- 
merciale  pour  Chas.   Castonguay. 

Additions  et  modifications  au  club 
des  Chevaliers  de  Colomb,  sur  la  rue 
D6ziel. 

Poste  de  pompiers  et  de  police, 
$37,280,  sur  la  rue  St-Georges,  pour 
le  conseil  de  ville.  On  demande  des 
prix  pour  des  echelles,  des  tuyaux, 
des  engins,  etc. 

LONGUE-POINTE 

Cinq    fabriques   e   $212,000    pour  la 
Montreal  Locomotive  Works  Ltd.,  145 
rue   St-Jacques,   Montreal. 
MONTREAL 

Fabrique  et  bureau,   $1,000,  pour  J. 


&  W.  Duncan,  Ltd.,  1801  rue  Ontario 
est.    Le  travail  sera  fait  a  la  journee. 

Entree  a  l'academie  des  Soeurs  Ste- 
Rose  de  Marie,  250  rue  Rachel  est.  II 
s'agit  d'enlever  l'escalier  actuel  et  de 
le  reconstruire  en  pierre. 

Quatre  residences  de  $4,000  chacu- 
ne  sur  l'avenue  Wilson  pour  V.  E. 
Lambert,   350  avenue  Marcil. 

Fabrique  de  clous,  etc.,  $50,000, 
pour  la  Anglo  Canadian  Wire  Works 
Ltd.,  Rockfield.  Architectes:  Hutchi- 
son &  Wood,  2  Place  d'Armes. 

Douze  plain-pieds  de  $32,000,  sur 
l'avenue  Girouard,  pour  John  Domi- 
nique, 360  rue  St-Antoine. 

Monument  de  $50,000  au  quai  "Vic- 
toria pour  les  Commissaires  du  Ha- 
vre, 57  rue  Common.  Les  commis- 
saires nommeront  bientot  l'architecte 
pour  ce  monument  et  les  travaux  se- 
ront  faits  cette  annee.  Ce  monument 
est  destine  k  commemorer  le  service 
de  la  marine  marchande  anglaise. 

Trois  residences  (2  plain-pieds)  de 
$2,500  chacune  sur  la  rue  Hector, 
pour  Hector  Vinet,  4615  rue  Notre- 
Dame  est.  Tout  le  travail  sera  fait  a 
la  journee  et  on  a  besoin  de  certains 
materiaux. 

Quatre  residences  (12  plain-pieds), 
$2,000,  sur  la  rue  Ville-Marie,  quar- 
tier  Mercier,  pour  la  Viau  Home  Land 
Co.,  Ltd.,  chambre  23-97  rue  St-Jac- 
ques. 

Modifications  a  une  residence,  983 
rue  St-Denis,  pour  la  Metro  Invest- 
ment Corp.,  9  rue  St-Jean.  Travail 
fait  a  la  journee.  On  convertira  re- 
difice  actuel  en  un  logement  pour 
cinq  families. 

Addition  a  une  fabrique,  $60,000, 
rues  de  Normanville  et  de  Fleurimont, 
pour  la  Macfarlane  Shoe  Ltd.,  61  rue 
de  Normanville. 

Ecole  particuliere,  $5,000,  55  rue 
Cote,  pres  Lagauchetiere  ouest,  pour 
Edward  Carter,  107  Lagauchetiere 
ouest. 

Deux  residences  (2  plain-pieds  dans 
chacune),  $3,500  chacune,  sur  l'ave- 
nue Contrecoeur,  pour  Hector  Vinet, 
4615  rue  Notre-Dame  est.  La  quin- 
caillerie  n'est  pas  encore  achetee. 
Le  proprietaire  fera  tout  le  travail  a 
la  journee  et  achetera  ses  materiaux 
immediatement. 

Residence  de  $9,000,  sur  l'avenue 
Westhill,  Notre-Dame-de-Graces,  pour 
A.  C.  Shaver,  c/o  J.  H.  Salisbury,  354 
avenue  Madison,  Notre-Dame-de-Gra- 
ces. 

Garage  et  magasins,  Place  Phillips, 
pour  Dubrule  &  Cie.  Architecte:  Er- 
nest Cormier,   10  rue  Cartcarth. 

Six  plain-pieds  de  $12,000,  sur  l'a- 
venue Harvard,  pour  L.  P.  Forest,  347 
boulevard   St-Joseph. 

Residence  (3  families),  $5,000,  sur 
la  rue  Isabeau,  pour  Z.  Gauthier  & 
Cie,  (constructeurs),  1274  rue  Isa- 
beau. 

Fabrique  de  meubles,  sur  la  rue 
Parthenais,  pour  A.  Lafrance,  707  rue 
Lafontaine.  Le  proprietaire  fera  tout 
le  travail  a  la  journee  et  il  s'attend 
de  commencer  les  travaux  ce  mois-ci. 
Addition  a  la  salle  des  dessinateurs 
sur  la  rue  St-Remi,  pour  la  Simonds 
Canadian  Saw  Co.,  Ltd.,  95  rue  St- 
Remi. 

Deux  residences  (2  families),  $4,500 
chacune,  sur  l'avenue  Northcliffe, 
pour  Adrien  Gregoire,  420  avenue 
Northcliffe. 


Ecuries  et  hangars  (Express),  $5,- 
000,  angle  des  rues  Chambly  et  de 
Beaujeu,  pour  Joseph  Dufresne,  78 
rue  St-Charles  Borromee,  Joliette, 
Que.  Tout  le  travail  sera  fait  a  la 
journee  et  le  proprietaire  achetera 
tous  ses  materiaux. 

Deux  residences  (2  families),  $4,500 
chacune,  sur  l'avenue  Marcil,  pour  Z 
Trudeau,  283  avenue  Northcliffe,  No- 
tre-Dame-de-Graces. Le  proprietaire 
est  sur  le  marche  pour  certains  ma- 
teriaux. 

Residence  de  $2,000,  sur  le  boule- 
vard Gouin,  pour  Millen  Bros.,  1038 
boulevard  Gouin.  La  fournaise  et  la 
quincaillerie  ne  sont  pas  encore  ache- 
tees. 

Residence  de  $5,000,  sur  l'avenue 
Marlowe,  pour  Frank  Robert  Ltd., 
320  boulevard  Decarie.  Le  bois,  les 
garnitures  interieures  et  la  quincail- 
lerie  ne  sont  pas  encore  achetes. 

Edifice  converti  en  un  garage,  $15,- 
000,  sur  la  rue  Sanguinet,  pour  la 
Lands  &  Bldgs.  Ltd.,  269  rue  Saint- 
Denis.  Tout  le  travail  sera  fait  a  la 
journee  et  on  a  besoin  de  certains 
materiaux. 

Sept  residences  (3  plain-pieds  cha- 
cun),  $4,500  chacune,  sur  la  rue  Car- 
tier,  pour  Real  Cloutier,  10  William- 
David,   Maisonneuve. 

Residence  de  $5,000,  sur  la  rue  Fa- 
bre,  pour  Alph.  Durivage,  680  rue 
Fabre.  Le  proprietaire  fera  tout  le 
travail  et  achetera  plusieurs  mate- 
riaux. 

Deux  residences  de  $4,000  chacune, 
sur  le  boulevard  Decarie,  pour  Mme 
P.  Decarie  Lafleur,  325  boulevard  De- 
carie. Le  travail  sera  fait  a  la  jour- 
nee et  on  achetera  certains  mate- 
riaux. 

Trois  plain-pieds  de  $5,000,  sur  la 
rue  .Fabre,  pour  Mathias  Lapierre, 
623  rue  Fabre.  On  construira  egale- 
ment  deux  garages  en  arriere. 

Residence  de  $1,400,  sur  la  rue  Cha- 
teaubriand, pour  Jos.  Claude,  59  ne 
Beaumont.  La  quincaillerie,  les  plan- 
chers  et  les  garnitures  interieures  ne 
sont  pas  encore  achetes. 

Residence  de  $3,000,  sur  la  rue  Cas-  ; 
grain,    pour    Oscar    Belisle,    2260   rue 
Clarke.     Le  proprietaire  fera  tout  le 
travail  a  la  journee  et  achetera  des 
materiaux. 

Addition  a  une  fabrique  de  chemi- 
ses, $20,000,  sur  la  rue  DeCourcelles, 
pour  Tooke  Bros.,  302  rue  DeCour- 
celles. 

Modifications  a  une  residence,  $1.- 
200,  sur  le  boulevard  Gouin,  pour  J. 
H.  Lapointe,  984  boulevard  Gouin.  Le 
proprietaire  fera  tout  le  travail  et 
achetera  des  materiaux. 

Entrepot  de  $30,000,  sur  la  rue  St- 
Paul  ouest,  pour  Martin  &  Stewart, 
117  rue  Duke. 

Residence  et  garage  de  $16,000,  sur 
l'avenue  Maplewood,  pour  Oscar  Ma- 
thieu,  709  rue  Sherbrooke  ouest.  Ar- 
chitecte: Raoul  Gariepy,  54  rue  Notre- 
Dame  est. 

Fabrique  de  bonbons  et  de  sirops, 
$8,000,  sur  la  rue  St-Dominique,  pour 
J.  A.  Simard,  1671  rue  Saint-Domini- 
que. 

QUEBEC 

EntrepSt  de  $175,000,  pour  Terreau 
&  Racine,  194-208  rue  St-Paul.  Ar- 
chitectes: Robitaille  &  Robitaille. 
203  rue  St-Jean.  Le  contrat  a  ete 
cord6  et  les  travaux  doivent  commen- 
cer. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Vlercredi    soir,    le    17    septembre    1919. 

Les  changements  de  prix  au  cours 
le  la  semaine  ont  consiste  en  des 
ivances  sur  les  fers  a  souder  et  sur 
es  balances.  Les  poignees  de  tiroirs 
ussi  se  vendent  plus  cher  et  tous  les 
ivets  en  fer  et  etames  se  vendent 
lus  cher  par  suite  d'un  changement 
e  I'escompte.  Les  serrures  de  mal- 
es, valises,  malettes  (suitcases)  gar- 
e-robes  et  autres  serrures  ont  ega- 
jment  subi  une  hausse  de  20  pour 
ent.  Les  carabines  Winchester  et 
temington,  les  fusils,  les  cartouches, 
2S  pieces  de  rechange  se  vendent 
aus  plus  chers.  Une  avance  d'un  cen- 
in  par  gallon  est  en  vigueur  sur  tou- 
es  les  qualites  d'huile  de  charbon. 
e  cuivre  en  lingots  est  plus  faibie  et 

a  baisse  d'un  centin.  Le  fer-blanc 
st  tres  ferme  et  le  spelter  se  vend 
lus  cher  a  10c   la   livre. 

L'etat  du  marche  est  excellent  a 
lontreal,  les  commandes  de  la  cam- 
agne  etant  particulierement  fre- 
uentes  et  le  total  du  tonnage  partant 
haque  semaine  est  considere  comme 
atisfaisant.  On  eprouve  certaines 
ifficultes  a  se  procurer  promptement 
;s  marchandlses. 

ES   SERRURES    ET    LES   CLEFS    A 
LA   HAUSSE;    LES  CARABINES 

ET  LES  FUSILS  AUSSI 
Serrures,  fusils,  carabines.  —  Des 
vances  de  prix  sont  en  vigueur  sur 
:s  serrures  de  la  manufacture  Eagle 
ock  Co.  Ces  avances  varient  de  10 
our  cent  a  15  pour  cent,  et  elles  ap- 
liquent  aux  serrures  de  tiroirs,  de 
ardes-robes,  cabinets,  boites,  etc. 
es  clefs  decoupees  et  les  "blanks" 
snt  egalement  affectees  par  un  es- 
ompte  semblable.  Les  carabines 
j/inchester  et  les  cartouches  ont  subi 
ussi  une  augmentation  de  27/2  pour 
ent  sur  la  liste  ou  une  avance  de  10 
our  cent.  Les  carabines  Remington, 
■s  fusils  et  les  pieces  de  rechange 
2  vendent  plus  chers  aussi.  Cette 
vance  ressort  a  50  pour  cent  du  prix 
e  la  liste. 

ES   FERS   A   SOUDER   A   LA 
HAUSSE;  LES  BALANCES  PLUS 

CHERES  AUSSI 
Fers  a  souder,  balances.  —  Les  mo- 
elcs  reguliers  de  fers  a  souder  se 
endent  actuellement  sur  la  base  de 
5c  la  livre.  Cette  augmentation  est 
ue,  naturellement,  aux  recentes 
vances  qui  ont  ete  faites  sur  le  cui- 
re  en  lingots.  Les  balances  de  la 
larque  New  Warren  se  vendent 
"•aintenant  sur  une  nouvelle  base 
'escompte,  soit  20  pour  cent  pour  le 
ommerce  de  1a  quincaillerie. 


LES    POIGNEES    DE    TIROIRS   A    LA 
HAUSSE;    LES   PETITS   RIVETS 

PLUS  CHERS 
Poignees  de  tiroirs,  rivets.  —  Des 
prix  plus  eleves  sont  en  vigueur  sur 
les  poignees  de  tiroir  de  la  manufac- 
ture American  Ring  Co.  Cette  aug- 
mentation est  approximativement  de 
20  pour  cent.  Les  rivets  de  fer,  noirs, 
etames,  etc.,  ont  egalement  subi  une 
avance  par  suite  d'un  changement 
dans  I'escompte  de  40  pour  cent  et  5 
pour  cent  a  37J/2  pour  cent. 

LES  FIBRES  MOLLES  FERMES; 
LE  MOUVEMENT  DU 
CABLE  LENT 
Cable  et  cordage.  —  Le  commerce 
dans  le  moment  n'achete  pas  beau- 
coup  de  cable  et  le  mouvement  est 
confine  aux  besoins  du  moment.  Le 
ton  des  fibres  molles  continue  d'fitre 
fort.  La  fibre  de  manille  est  stable, 
tandis  que  le  sisal  est  quelque  peu 
incertain,  mais  le  prix  n'a  pas  subi 
de  changement.  La  base  pour  le  ma- 
nille pur  reste  a  32c  la  livre;  le  ma- 
nille anglais  ou  beaver,  28c  et  le  si- 
sal  a   25c. 

LES     FOURNAISES    SE     VENDENT; 

LES   LIGNES   D'AUTOMNE 

ACTIVES 

Poeles,  Ranges,  accessoires. — Avec 
I'arrivee  prochaine  de  la  temperature 
plus  froide,  les  manufacturers  en- 
voient  les  commandes  deja  comman- 
dees  de  fournaises  et  autres  lignes 
similaires.  II  n'y  a  pas  de  change- 
ment dans  la  base  du  prix,  mais  une 
fermete  caracterise  le  marche  et  les 
materiaux  a  base  d'acier  en  particu- 
lier  se  vendent  bien  plus  chers.  Les 
tuyaux  de  poele  et  les  dessous  ainsi 
que  les  chaudieres  a  charbon,  les  cu- 
vettes, les  seaux  et  autres  lignes  si- 
milaires sont  decidement  fermes  avec 
un  mouvement  du  commerce  satisfai- 
sans  pour  la  saison. 

L'HUILE   DE   CHARBON   MONTE 
DE    1c 

Huile  de  charbon  et  gazoline.  —  La 
caracteristique  de  la  semaine  sur  le 
marche  de  I'huile  de  charbon  a  ete 
une  hausse  de  1c  par  gallon.  Elle 
se  vend  en  consequence  de  22  a  25 
cents  le  gallon.  La  Roya'lite  se  ven- 
dant  un  peu  moins  cher.  La  Palacine 
et  I'Electroline  se  vendent  25c.  Le 
mouvement  de  la  gazoline  est  bon  et 
la  base  reste  sans  changement  a  33c 
le  gallon. 

DE    GROSSES   COMMANDES    DE    LA 

CAMPAGNE    ABSORBENT    LE 

FER    ET    L'ACIER 

Fer  et  acier.  —   Un   mouvement  ac- 


tif  des  barres  d'acier  et  de  fer  se 
continue  et  C£la  est  surtout  evident 
de  la  part  des  magasins  de  campa- 
gne.  La  base  du  prix  est  stable,  sans 
changement  et  les  diverses  dimen- 
sions et  qualites  se  vendent  aux  prix 
suivants: 

Acier  doux 3.75 

Acier  a   machinerie,   fini   fer    .  3.80 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils   Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier     fondu    Black     Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer    ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffing,  les  100  lbs   ...    .  4.75 

LES    CLOUS    DE    BROCHE    SE    VEN- 
DENT   BIEN;    LE    MOUVEMENT 

DU  TUYAU  EST  ACTIF 
Clous  de  broche,  tuyau.  —  II  y  a 
une  demande  continueMIe  pour  les 
clous  de  broche  et  le  mouvement  au 
commerce  de  la  campagne  est  parti- 
culierement actif.  La  base  du  prix 
reste  sans  changement  pour  les  clous 
de  broche  et  decoupes  a  $4.75  le  ba- 
ril.  La  vente  de  la  broche  a  ete  assez 
bonne  pour  la  saison  et  les  prix  res- 
tent  sans  changement.  II  y  a  une  ex- 
cellente  demande  pour  le  tuyau  de 
fer  et  une  maison  de  gros  fait  rap- 
port qu'elle  a  de  la  difficulte  a  se  pro- 
curer les  fournitures  dont  elle  a  be- 
soin. 

TUYAU   DE  FER 
Standard    Buttweld 
Les  100  pieds. 
Acier  Fer  forge 

Noir        Gal.  Noir      Gal. 

%    pc...    $  6.00       I  8.00        $ $ 

%    PC...        4.53  6.66  5.13  7.26 

%    pc...        4.53  6.66  5.13  7.26 

Vi    pc...        5.99  7. .",7  6.84  8  12 

%    pc...        7.53  9.66  8.68         10.81 

1  pc...  11.14  14.28  12.84  15.98 
1%  pc...  15.07  19.32  17.37  21.62 
1»2    pc...       18.01           23.10           20.76  2 

2  pc...  24.24  31.08  27.94  34. 7S 
2%    pc...      38.90  49.73  

3  pc...      50.87  65.03  

3%    PC...      64.86  81.88  

4  pc...      76.85  97.01  

Standard    Lapweld. 

Acier  Fer  forgS 

Noir  Gal.  Noir  Gal. 

2  pc...  $27.94  $34.78  $31.64  $38.11 
2%    pc...      40.66          51.48  46.51  57.33 

3  pc...  53.17  67.32  60.82  74.97 
3%    pc...      66.70          83.72  75.90  92.92 

4  pc...  79.03  99.19  S9.93  110.09 
4%    pc. ..      88.00  113.00  107.00  132.00 

5  pc...    103.00  132.00  125.00  154.00 

6  pc...    133.00  171.00  162.00  200.00 

7  pc...    175.00  224.00  211.00  259.00 

8  pc...    184.00  235.00  221.00  273.00 

ON  DIT  QUE  CERTAINES  TOLES 
SONT  RARES 
Toles  et  plaques.  —  Un  bon  mou- 
vement se  fait  dans  les  tdles  noires 
et  galvanisees  et  une  maison  de  gros 
fait  rapport  qu'elle  a  de  la  difficulte 
a  conserver  un  stock  de  toles  minces. 
Toutefois,  le  ton   reste  ferme.  Comme 
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question  de  fait  des  avances  ont  ete 
suggerees  par  les  fabricants  des 
Etats-Unis.  On  croit  que  des  avan- 
ces dans  le  moment,  si  elles  sont 
faites  par  les  manufacturers,,  n'au- 
raient  que  pour  effet  de  faire  aug- 
menter  encore  les  prix  payes  a  la 
main-d'oeuvre. 

Nous   cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les 100  lbs 

Calibre  10 5.50  6.25 

Calibre  12 5.55  6.20 

Calibre  14 .   5.60  6.35 

Calibre  16 5.70  6.50 

Calibre  18-20 '   ....  6.35 

Calibre  22-24 6.40 

Calibre  26 6.45  6.50 

Calibre  28 6.75  7.00 

Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 8.35  9.25 

Calibre  28 8.30  8.85 

Calibre  26 8.50 

Calibres   22  et  24    .    .    .    .   7.70  8.35 

Calibre  16 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8.35 

Calibre   20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  bris6s. 

LES      PRODUITS      DU      PLOMB      SE 
VENDENT    BIEN 

Produits  du  plomb. — En  vue  du  fait 
que  beaucoup  de  travaux  de  repara- 
tions sont  faits  actuellement  le  com- 
merce a  ete  bon  pour  les  produits  du 
plomb  manufactures.  La  base  reste 
stable  et  ferme,  sans  aucun  change- 
ment   de   prix.    La   soudure   est  stable. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12J 

Rebuts  de  plomb 0.13J 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3£  la  lb., 

pied    carre\   la   lb.    ....    .     0.12J 

Plomb    en   feuilles,   4   a    8   lbs, 

pied  carre' 0.09J 

Feuilles   couples,    %c   extra    et 
feuilles   couples   a  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.37 
Soudure,    strictement,    la    lb.    .      0.32'. 
Soudure,   commerciale,   la  lb.    .      0.311 
Soudure,    wiping,    la   lb.    .     .     .      0.29} 
Soudure  a  broche  (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.38| 

50.60 0.41:1 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....     0.17 
Zinc  en  lots  brisks 0.18 

LE  CUIVRE  UN  PEU  PLUS  FAI- 

BLE;  LE  SPELTER  A  LA  HAUSSE; 

LE  FER-BLANC  FERME 

Metaux  en  lingots.  —  Le  cuivre  est 
un  peu  plus  faible  et  le  fer-blanc  tres 
ferme.  Le  spelter  est  egalement  plus 
ferme  avec  une  legere  avance  de  10c 
la  livre.  Le  mouvement  n'est  pas  con- 
siderable dans  les  autres  lignes. 

Cuivre.  —  Les  achats  ne  sont  pas 
considerables  au  prix  actuel  et  les 
tendances  sont  un  peu  plus  faibles. 
Actuellement,  la  base  des  prix  ici   est 


d'un  demi-cent  de  moins  a  25[/2c  la 
livre. 

Fer-blanc.  —  Les  consignations  de 
fer-blanc  anglais  sont  arrivees  tel  que 
requis  et  bien  qu'il  n'y  ait  pas  eu  de 
changement  la  base  reste  ferme  a 
61c  la  livre. 

Spelter.  —  Le  marche  local  a  mon- 
tre  un  peu  plus  de  fermete  sur  le 
marche  local  et  les  prix  ont  monte 
d'un   quart  de  cent  a   10c   la   livre. 

Antimoine.  —  Dix  cents  !a  livre  est 
encore  le  prix  cote  sur  ce  marche.  Les 
ventes   sont   plutot   petites. 

Plomb.  —  A  7|/4C  la  livre,  le  mar- 
che reste  tres  stable.  Le  marche  des 
Etats-Unis  est  ferme  dans  le  moment. 

Aluminium.  —  Aucun  changement 
a  signaler  dans  la  base  et  le  mou- 
vement est  tres  leger  a  35c  la  livre. 

Fer  en  gueuse.  —  Quelques  ventes 
de  ce  metal  ont  ete  faites  et  le  prix 
reste  a  $50  la  tonne. 

LA    PEINTURE 

Prevoyant  des  affaires  actives  cet 
automne,  les  manufacturers  de  pein- 
ture  se  sont  bien  prepares  a  faire  face 
aux  demandes  qu'ils  recevront.  En 
attendant,  il  n'y  a  pas  d'amelioration 
dans  les  difficultes  que  Ton  a  a  se  pro- 
curer de  la  graine  pour  l'augmenta- 
tion  du  stock  de  I'huile  de  graine  de 
lin.  Cette  derniere  est  tres  rare  et 
si  ce  n'etait  du  fait  que  la  demande 
est  plutot  limitee  de  la  part  du  com- 
merce, la  sitution  serait  grave.  Un 
broyeur  seul  donne  des  cotations  pour 
I'huile,  et  il  s'ecoulera  plusieurs  se- 
maines  avant  que  1'approvisionnement 
soit  considerable.  La  recolte  cana- 
dienne  de  graine  de  lin  est  estimee  a 
6,000,000  boisseaux,  mais  elle  n'arrive- 
ra  pas  dans  I'Est  avant  deux  ou  trois 
semaines.  Le  mastic  et  le  blanc  de 
plomb  dans  I'huile  sont  tres  fermes 
et  certains  manufacturiers  declarent 
que  des  avances  ne  peuvent  etre  dif- 
ferees  plus  longtemps.  La  tedeben- 
tine  est  encore  rare  et  chere.  On  ne 
peut  I'acheter  qu'en   lots  de  5  gallons. 

LA   NOUVELLE   RECOLTE  DE  GRAI- 
NE   DE    LIN    SOULAGERA    LA 
SITUATION 

Huile  de  graine  de  lin.  —  L'approvi- 
sionnement  de  graine  de  lin  ici  est 
pour  ainsi  dire  nul  et  les  broyeurs 
n'espere  pas  voir  une  amelioration 
dans  la  situation  d'ici  au  moins  quel- 
ques semaines.  En  vue  du  fait  que 
les  affaires  ont  ralenti  quelque  peu, 
le  commerce  n'est  pas  autant  gene, 
mais  il  s'ecoulera  probablement  trois 
semaines  avant  que  la  graine  de  la 
nouvelle  recolte  soit  broyee  en  assez 
grande  quantite  ici.  La  base  du  prix 
est  nominal,  avec  I'huile  brute  cotee 
a  $3  le  gallon  et  I'huile  bouillie  a 
$3.02[/2.  Peu  d'interesses  donnent  des 
coattions. 


Nous  cotons: 
Brute — 


Gal.  I 


3.07J 


1  a     4  barils    .... 

1  a     9  barils    .... 
10  a  25  barils    .... 
Bouillie — 

1  a     4  barils    .... 

5  a  9  barils  .... 
Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nale. 

UNE  AVANCE  PROBABLE  DANS 
LE  BLANC  DE  PLOMB  DANS 
L'HUILE 
Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  —  On 
dit  librement  que  la  base  actuelle  du 
blanc  de  plom  dans  I'huile  ne  pourra 
se  maintenir.  Ce  que  reserve  I'avenir 
n'est  pas  clair,  mais  si  ce  n'etait  pas 
du  fait  que  les  ventes  sont  peu  consi- 
derables a  cette  epoque  de  I'annee 
des  avances  seraient  •  immediatement 
faites.  En  attendant,  le  ton  est  de- 
cidement  fort  et  le  plomb  en  saumon 
et  I'huile  de  graine  de  lin  restent 
fermes  aux  dernieres  avances.  La 
base  pour  le  plomb  ordinaire  est  de 
$15.50  les  100  livres  pour  les  lots  de 
5  tonnes  et  $16.00  les  100  livres  pour 
les  lots  d'une  tonne,  tandis  que  les 
plus  petites  quantites  se  vendent 
$16.35. 

PEU     DE    TEREBENTINE;     DE    PE- 
TITS  LOTS  VENDUS  A  $2.65 

Tedebentine.  —  Les  prix  sont  stric- 
tement nominaux,  et  il  n'y  a  pas  d'a- 
melioration dans  les  difficultes  que  Ton 
eprouve  a  se  procurer  des  stocks  du 
sud.  Le  seul  prix  cote  actuellement 
est  de  $2.65  pour  les  lots  de  5  gal- 
lons et  les  frais  d'empaquetage  en 
plus. 

T6r6bentine — 


Gal.  Imp 
.'.' .     2.65 


De  1  a  4  barils   .... 

Par  petits  lots   .... 

(Empaquetage  extra) 

LE  MASTIC  RESTE  FERME;  LE 
TON    EST   FORT 

Mastic.  —  Les  affaires  sont  de  sai- 
son  et  le  mouvement  de  semaine  en 
semaine  est  satisfaisant.  Avec  le  prix 
de  I'huile  de  graine  de  lin  eleve,  le 
ton  est  naturellement  fort  et  aucun 
declin  n'est  probable  dans  le  moment. 
La  base  sur  ce  marche  est  la  suivante: 

Nous  cotons: 

Mastic    Standard: 

Au- 
des- 

SOU3 

5  1      del 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils $5.00  $5.25  $5.60 

En  y2  barils  ....  5.15 
Par  100  livres  .  .  .  5.85 
Par  25  livres  .  .  .  6.10 
Par  12y2  livres  .  .  6.35 
En  boites  3  et  5  lbs  8.10 
En  boites  2  et  3  lbs  8.60 
En  caisses  100  lbs.     7.15 


5.40 

5.75 

6.10 

fi.45 

6  35 

6.70 

6.60 

6.95 

8.35 

8.70 

8.85 

9.20 

7.40 

7.75 
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TOUS  LES  FABRICANTS  FONT 
RAPPORT  D'UNE  GROSSE 
SAISON  DE  PEINTURE 
Peintures  melangees  .specialites.  — 
Tous  les  manufacturers  de  peintures 
sont  enchantes  du  volume  d'affaires 
qui  leur  arrive  cette  annee  et,  dans 
bien  des  cas,  des  records  seront  cri- 
ses. Actuellement  les  achats  ne  sont 
pas  tres  considerables.  Les  fabricants, 
toutefois,  se  preparent  pour  une  gros- 
se  saisons  d'automne  et  en  attendant 
on  s'apercoit  que  le  commerce  du  de- 
tail attend  la  reduction  des  stocks  au 
minimum  avant  de  reassortir  les  lignes 
desassorties.  Les  tendances  sont  vers 
I'affermissement. 

PEINTURES 
Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquidebronze. 
Liquidebronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)                      la  livre 
Terre  d'Omhre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.09J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0  09£ 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09], 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulee,  No  1,  100 

livres 0.9J 

Terre  de  Sienne  brfllee,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,  100  livres.  0.12     0.14 
Rouge  Indien.  Kegs  100  li- 
vres   0.15     0.20' 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1 0.054 

Noir  fin,  pur  sec 0.094 

Dchre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ichre  blanche,  100  livres  ..0.05*  0.06 

Dchre  blanche,  barils !o.03i 

3chre  jaune,  barils   ..    ..    0.06     O.lOi 

Dchre   francais,   barils 0.08 

>hre    sapin.    100    livres    ..0.07     0.0,8 

iouge    Super   Magnetic 0  05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais '.'.  ]!2.50 

fob.  Montreal.  Toronto. 
COULEURS  A   L'HUILE    PURE 
boJtes  d'une   livre. 

louge  Venitien 0.23     0.30 

iouge  Indien 0.30 

faune  chrome,  pur 0  53 

>hre  d'or,  pur   ....    .' .'    .".'o.'3o"o!32 
>cnre  de  eapin  francais,  pur0.25     0  28 

,erts,  Purs 0.28     0  38 

erres  de  Sienne 0  34 

"erres  d'Ombre "o  34 

'leu  TJltra-marin 0  45     0  48 

!leu  de  Prusse   .  .  i"0o 

lieu  de  Chine '.'   .'.'    .' .'    '.'A[00 

.0.35 


foir  fin 

Joir  ivoire 03 

foir  de  peintre  d'ense'igne 


Noir  de  marine,  5  livres   ..    ..    ..0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails   (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47* 

Albagloss 4.02J 

Colle. 

Colle  All-Round   Brantford — 
Caisse  No  7,   50  pqts  de   1   lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  y2  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  ft  lb.     35.00 
Vitre  Simple     Double 

6pais-       6pais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Audessus  de  25   ..    ..$10.80     $22.90 

26  a  34 17.80       24.85 

35  ii  40 IS.  35       26.40 

41  a  50 23.-50       30.00 

51  &  60 24.60       30.80 

01  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

80  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101al05 65.35 

106all0 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 
Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 
Comptant,  2  pour  cent. 
f.o.b.     Montreal,    Toronto,     London, 
Hamilton. 
Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pled 0.80 

Glaces  de     la     2  pieds 0.90 

de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3   ;i     4   pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces   de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a   12   pieds 1 .75 

Glaces  (\c>      5   a      7    piefls 1.50 

Glares   de    12   a   15  piedfl 1.85 

Glaces   de   15   a    25   pieds 1.95 

Glares  de  25  a  50  pied  a 2.15 

Glares  do  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces   de  75  a  90   pieds 2.25 

Glaces  do  90  a   100  pieds 2.30 

Glares  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glares  do  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de    101    a    110    do   largeur, 
nontenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  ill  a  120  de  large,  ne 
rontenant  pas  plus  do  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant  plus  de  100  plods.  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant  plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce.  25  pour  100. 
Livraison   en   ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.45   les    douze   pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00     16.35 

Crown,  pur 16.00     16.35 

Ramsay,  pur 16.00     16.35 

Green  Seal 16.00     16.35 

Moore,  pur 16.00     16.35 

Tiger,  pur 16.00     16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur   .    .    .      16.00     16.35 
Elephant,   veritable    .    .     16.50     16.85 

Red  Seal 16.00     16.35 

Decorators,  pur    ....      16.00     16.35 
O.  P.  W,  anglais  ....     16.20     16.'55 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de   5  tonnes,   moins   10%. 

Vert  de   Paris 
En  barils,  environ   600  lbs    .    .     0.4,8 
En  kegs  de  250  lbs 0.484 


En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  y2  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

-Elephant,  blanche 4.95 

E16phant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,    plancher-vestibule 4.55 

Minerve,   blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..4.00 

3-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  6gyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Mc  ue,  peinture  de  plancher  .  .    .  .3.85 

MOore,   Sani-tlat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..   ..4.30 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C. P. C.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,    a    plan- 
cher    3.75 

W.  a  mur,  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.60 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
rtin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.80 
.Martin-Senour,  Newtoue,  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher    4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Plat  Tone,  blanche 3.60 

Plat  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros..  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor   ..4.00 

Mellotone.  blanche 3.95 

Mellotone.  couleurs 3.60 

aitone,  blanche 3.60 

Maple    Loaf,    blanche 5.05 

Maple   Loaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  preparees,  blanches   ..    ..4.25 
Pearcy,  pr6par6es.  couleurs   ..    ..4.50 
f.o.b.   Montreal.  Toronto. 
Shellac. 

Blanc    pur.    gall 7.25     7.40 

Orange  pur,  gall 6.50     6.90 

BLANC 

XXX 0.1S 

XX 0.16J 

X 0.15| 

XC 0.131 

Japonais 0.13 

XXX  Extra 0.19 

XX.  grand 0.17; 

XLCR 0.161 

X  Empire 0.15; 

X  Press 0.14* 

COULEURS 

No  5 0.13} 

No  1 0.1 

No  7 0.11'; 

No  LA 0.10; 

No  IB O.i 

Fancy 0.15 

Lion '  .    .      0.16  j 

Standard 0.12 

Popular ii 

Keels 0 

.Les  lignes  ci-dessus  sont    sujettes  a 
mi    escompte    au    couimcrc^iunu'    la 
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LES  PAPIERS  A  TAPISSER 
STAUNTON 

POUR  1920 

offrent  un  choix  complet  d'idees  nouvelles  et 
de  traitements  originaux  qui  forcent  les  gens 
a  tapisser  leur  maison  plus  souvent. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


sauvent  du  temps  et  du  tavail  et  simplifient  le 
travail  du  posage  de  la  tapisserie. 

Achetez  les  Papiers  a  Tapisser  Staunton 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles  de  ventes  a   Montreal:    Chambre   No  310 

Edifice   Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons   une  specialite  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en    bois 


LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous   nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oQ  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL   sont  en   vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  MancheS,  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite   au   client. 


J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 


LES  PORTE-OUTILS  "ACRIPPA"  DE  WILLIAMS 


Economisent  considerablement  le  temps  de  la  ma- 
chine a  I'ouvrage;  font  perdre  le  moins  de  temps 
possible  pour  cause  de  reparations  et  n§cessitent 
moins  de  changement  entre  les  ouvrages. 

Tenus  en  stock  en  un  grand  choix  de  dimensions 
pour  tous  les  ouvrages  faits  a  la  machine,  y  comprls 
des  tours,  des  perceuses,  des  raboteuses,  des  Ileuses, 
des  decoupeuses  et  autres  machines  a  bois. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  brochurette  traitant  des 
outils  pour  machinistes. 

J.    H.   WILLIAMS   &   CO., 

122    Richards    Street,    Brooklyn,    N.-Y. 

Representants  canadiens: 

THE    CANADIAN    FAI RBANKS- MORSE    CO., 

Montreal  et  Quebec 


St  Thomas 


Ontario 


ik:s: 


C'est 
la  bonne  — 

La  Cloture 
Ornementale 
Peerless 

est   la   perfection   meme 
en    fait   de   clotures;    elle 
embellit,     protege    et    re- 
hausse   la  valeur   de  votre 
propriety.     Elle    sauvegarde 
vos  enfants,  ecarte  les  chiens 
et     animaux     maraudeurs     et 
preserve  vos  poulets.    Elle  ga- 
ll^ rantit    la   pelouse,    les   arbustes 
y              et  les  fleurs  et  empeche  de  pas- 
ser dessus.     Elle  dure  6galement 
longtemps. 

Embellissez  votre  maison  avec  la 

JIT  Cloture  Ornementale  Peerless.  Elle  est  lidte 
?   en  fil  de  fer  solide  et  rigide,  fortement  gal- 
vanise et  revetu  d'6ma.il  de  zine  pour  preve- 
nir   la  rouille.    La  cloture  Peerless  rgpond  a 
W    son  nom  tant  par  le  style  que  par  la  duree,  le 
S     service  et  autres  qualitgs  qui  assurent  une  sa- 
1    tisfaction  absolue.     Elle  ne  tirebouchonne  pas 
'     ni  ne  peut  s'effondrer  par  l'usage  courant. 
Ecrivez  pour  catalogue.  II  montre  de  nombreux 
jobs    dessins    de    cloture    pour    pelouses,    pares, 
ecoles,    Sglises,    cimetieres,    etc.      En   vente  chez 
presque  tous   les   marchands. 

THE  BANWELL-HOXIE  WIRE  FENCE 

COMPANY,  Ltd. 
Winnipeg,  Man.  _  Hamilton,  Ont. 


MM 
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LES  TRIBUNAUX 


(Suite  de  la  page  43) 

Ietrop.     House     Furnishing     Co.     vs 
Vito  Delellis,  $27. 

eaudoin  Ltee  vs  Z<§phirin  Hervieux, 
$60. 

A.  Deschamps  vs  Alphonse  Courte- 
manche,  $13. 
.  C6t6  vs  Jos.  Godin,  $30. 

A.  Rousse  vs  Jos.  Giroux,  $21. 

Godin  vs  E.   Ouimet,   $50. 

A.  D.  Acier  vs  R.  Weiss  &  E.  Dor- 

val,  $33. 

E.  Latendresse  vs  D.  Antonelli,  $20. 

me  J.  A.  Ranger  et  vir.  vs  veuve  N. 

Desjardins,   $87. 

'.  G.  Borland  vs  W.  J.  Fulcher,  $18. 

Lamer  vs  Lakeshore  Building  Co. 
Ltd.,  $57. 

Morrissette  &  Cie.  vs  T.  E.  King 
$27. 

H.    Th^rieu    vs    Ernest    The>iault, 
$38. 

3uve    O.    MelanQon    vs    Eug.    Auber- 
tin,  $10. 

Lacoste  vs  Art.  Grignon,  $16. 
>uve  O.  Melangon  vs  Jos.  Dagenais, 
$16. 

Charbonneau  vs  Narcisse   Gue>in, 
Sr,  $17. 

Moody  &  Sons  vs  Mme  R.  B.  Des- 
jardins, $21. 

Spetzano  vs  Jos.  Valensi,  $31. 

Sansregret    vs     Raoul     Ouellette, 
$24. 

Fortin  vs  John  Couture,  $15. 

Leavitt  vs  L.  A.  Roy,  $40. 


N.   Contant  vs  F.  Chartier,   $16. 

A.   Leclair   vs   J.    B.   Deslongchamps, 
$78. 

J.  A.  Therrien  vs  Ls  Lupine,  $16. 

Cie  Ass.  Rimouski  vs  F.  Sarrazin,  $75. 

A.  Beliveau  vs  O.  Allard,  $28. 

A.  M.  Cholette  vs  J.  A.  Lesage,  $20. 

W.  B.  Dufort  vs  H.  Provencher,  $19. 

J.  Juteau  &  Cie  vs  A.  Tremblay,  $31. 

Mrs  E.  Notkin  vs  F.  J.  McHugh,  $12. 

Cie  Royale  de  Meubles  vs  E.   Sabou- 
rin,  $29. 

J.  A.  Primeau  vs  D.  Sarault,  $50. 

J.  A.  Primeau  vs  F.  Hamelin,  $31. 

J.   Forget  vs  W.   Gagnon,  $10. 

S.  Caplan  et  al.  vs  Rosanna  et  Mme 
Beaudry,   $33. 

S.  Caplan  et  al.  vs  R.  et  Mme  Beau- 
dry,  $33. 

.  Rose  vs  E.  Vegiard,  $20. 

A.  Robidoux  vs  C.  Cantin,  $21. 

F.  Durand  vs  A.  Corbeil,  $70. 

F.  Par6  vs  A.  Sheppard,  $84. 

P.  M    Beaudoin  vs  R.  Caya,  $33. 

W.    Bourassa   et   al.   vs   F.    Boisseau 
$16. 

E.  Paioment  vs  P.  Primeau,  $30. 


L0I  LAC0MBE 


D^posants 


Employeurs 


EN    LIQUIDATION 


Holmes    Hogue    Ltd,    Montreal,    J.    G. 
Duhamel,  liquidal 


CURATEUR 


James  Barn  Scott,  Westmount,  H.  J. 

Ross,  curateur. 
J.    E.    Laganiere,    Montreal,     Vincent 

Lamarre,  curateur. 


E.  P.  Wright— Scottish  Rubber  Co.  Lt 

C.  H.  Bleau — Z.  Gauthier. 

Dame  C.  Laurin — E.   Martineau. 

J.  Dignard— P.  T.  LiSgare'  Lt6e. 

J.    Pageau — F.    Thomson. 

J.  Routlenberg — J.  H.  Defilteau. 

C.  Bernard — J.  C.  Lanoix 

C.  Chaumont — Beennett  Ltd. 
A.    Ruckenslein — A.    Glassberg. 

De  Cassine  Bourdon — Montreal  Tram. 

A.    Sauve' — Alphonse   Racine  Lt6e. 

J.  A.  Duval, — The  City  Ice  Co. 

J.  J.  Maker — East  End  Garage. 

Jos.  Routlenberg — The  Steel  Co.  of  C. 

O.  Tardif— A.  Pichette. 

Marie  B.  Charest — O.  H.  Chartrand 

Am6dee  Guertin — Jenkins  Bros. 

\V    A.   Plante — Edouard   Martin. 

Wilfrid  Laframboise — Mr.  Degrcle. 

T.  Roser  Merchant. 

D.  F.  Moushey — A.  Martineau  &  Cie. 
Alphonse   Taillefer — J.   A.   Vigneault. 
I).    Hermelin    Lacasse — Century   Coal. 
V.    Daoust— Willis    Co.,    St-The>ese. 
Pierre    Plantier— Geeo.   W.    Reed    Co. 

Ltd. 
Aime"  Fortel — L'Union  Assurance 

Paris,  France. 


Ligne  de  Velocipedes 

BLUE    DEVIL 

Ce  qu'il  y  a  de  plus  nouveau  en  fait  de  construction  et 
avantages  nouveaux:  Chassis  a  ressort,  magnifiquement 
emaille  bleu,  avec  selle  ordinaire  en  cuir  et  a  ressort;  les 
roues  sont  etamees  et  la  barre  de  la  poignee  est  aiustable 

Renseignements  complementaires  de 

The    Gendron    Manufacturing    Company,     Limited 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


** 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE" 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 

composed  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  quality. 
Demandez   notre  carte  des  couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia  Turpentine  Co. 

Terebenthine,    huile  A   peinture.   blanc   de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clark* MONTREAL 


En    ecrivant   aux    annoneeurs,   mentionn.z   "L«    Prix    Courant",   t.v. 
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Sur  la  ferme  un  cheval  n'est 
jamais  de  trop. 

Des  accidents  arrivent  sur  la  ferme.  Qui  a  les 
moyens  de  subir  la  perte  d'un  homme  ou  d'un 
cheval  dans  le  travail  de  sa  ferme?  La  perte 
d'un  cheval  et  la  perte  de  temps  qui  en  resulte 
nuit  a  I'efficacite  de  tout  le  travail.  Les  Bour- 
rures  TAPATCO  a  colliers  de  chevaux  aug- 
mentent  leur  efficacite  et  les  protegent  contre 
les  accidents  —  plus  d'epaules  contusionnees, 
ecorchees  ni  blessees. 


Les  gants  de  coton  TAPATCO  sur  la  ferme,  dans  le  jardin,  la 
grange  ou  le  garage,  protegent  contre  les  accidents  aux  mains. 
Avec  poignet  a  bande,  poignet  tricote  et  gantelet;  legers,  moyen- 
nement  legers  et  epais.  Gants  et  Mitaines  en  Jersey  Oxford,  tan 
et  ardoise.    Le  gant  avec  surface  en  cuir  est  tres  populaire. 

The  American  Pad  and  Textile  Co. 

Chatham,  Ontario. 


Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"  de 


Une  ligne  populaire  et  profitable  duranl  toute  l'annee. 
Vos  clients  la   connaisscnt  grace  a  notre  publicite 


MAXWELL'S  LIMITED, 


line  offre  qui  s'adresse 
strictement  au  marchand 

La  PEINTURE  DE  RAMSAY  est  placee  sur  le 
marche  par  les  Marchands  de  Ramsay  et  les 
Marchands  de  Ramsay  font  des  profits  en  ven- 
dant  la 

PEINTURE 


St.  Mary's,  Ont. 


II  n'y  a  pas  de  borne  a  notre  cooperation;  pas  de 
restriction  de  qualite;  rien  d'epargne  pour  main- 
tenir  le  succes  du  bon  renom  qui  a  pris  77  Ion- 
gues  annees  pour  s'edifier. 

Ecrivez  pour  notre  proposition 

"La    Peinture   Correcte   pour  Peindro  Correctement" 

A.   Ramsay  &  Son    Compa) 

Fabricints  de  Peintures  et  Vertiis  depute  1842. 
TORONTO  MONTREAL  VANCOllER 
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La  Polarine  Imperial  Satisfait  Entierement 

Edifiez    votre    commerce    de    lubrifiants    sur 
la  solide  fondation  de  la  satisfaction  du  client. 

Le  public  automobiliste  apprecie  d'une  maniere  pratique  le  service  des  mar- 
chanris  qui  lui  donnent  exactement  ce  qu'il  lui  faut.  Ceci  est  surtout  vrai  en  ce 
qui  concerne  les  graisses  et  les  huiles  de  graissage. 

Pius  de  Polarine  Imperial  est  employee  par  les  automobilistes  canadiens  que 
de  toutes  les  autres  marques  ensemble- 
En  general,  le  proprietaire  d'un  auto  prefere  acheter  des  marchands  qui  peu- 
vent  lui  fournir  le  recipient  de  la  grandeur  qu'il  tient  a  avoir  avec  le  lubrinant 
approprie  a  sa  voiture. 

Augmentez  votre  commerce  de  recipients  d'huile  a  graissage  en  faisant  de 
votre  magasin  le  quartier  general  de  la 


anne 


INC    MOTOR  OIL 


Rend  meilleur  un  bon  auto 


La  Polarine  Imperial  satisfait  les  clients 
parce  qu'elle  leur  donne  tout  ce  qu'on 
exige  d'un  bon  lubrifiant. 

Vous  pouvez  edifier  un  commerce  consi- 
derable a  l'annee  en  reliant  votre  maga- 
sin avec  la  campagne  ininterrompue  de 
la  publicite  Polarine. 

Ayez  continuellement  en  stock  un  assor- 
tment complet  de  Polarine  Imperial. 
L'enseigne  de  la  Boule  Rouge  identifie 
votre  magasin  comme  le  bon  endroit  pour 
acheter  de  la  Polarine  Imperial. 

Pour  savoir  quelle  variete  de  Polarine  est 
la  mieux  appropriee  a  chaque  graissage, 
lisez  notre  brochurette  "Polarine  for  Au- 
tomobile Lubrification".  Si  vous  n'avez 
pas  recu  votre  exemplaire,  nous  nous  fe- 
rons  un  plaisir  de  vous  en  adresser  un. 


Adressez-vous  au  No  56  Church  Street, 
Toronto. 

La  proposition  Polarine  Imperial  est  tres 
attrayante  pour  vous.  Vous  faites  un  mi- 
nimum de  profits  de  33-1/3%  sur  chaque 
vente.  Ce  profit  augmente  avec  des  com- 
mandes  en  plus  grande  quantite.  Deman- 
dez  des  renseignements  sur  notre  propo- 
sition aux  marchands. 

La  Polarine  Imperial  Be  vend  en  trois  va- 
rietes:  Polarine  Imperial,  Polarine  Impe- 
rial Epaisse  et  Polarine  Imperiale  A  pour 
le  graissage  des  cylindres.  Les  graisses 
et  les  Indies  Polarine  Imperial  pour  le 
graissage  de  la  transmission  et  du  diffe- 
rential se  vendent  en  bidons  cachetes  d'un 
demi-gallon,  d'un  gallon  et  de  quatre  gal- 
lons, en  bardlets  d'acier  de  1 2 1  <_»  gallons, 
en  demi-barils  et  en  barils. 


La  Polarine  est  une  huile  claire,  la  Polarine  Heavy  est  une  huile 
epaisse  et  la  Polarine  A  est  une  huile  tres  epaisse. 


IMPERIAL  OIL  LIMITED 

Manufacturers  et  vendeurs  des  HUILES  a  MOTEURS  et  GRAISSES  POLARINE 
Vendeurs  au  Canada  des  huiles  Garyoy/e  Mobi/oits 

SUCCURSALES  DANS  TOUTES  LES  WLES 
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SCIE  PASSE-PARTOUT  DOMINION 


Une  scie  passe-partout  qui  est  populaire  et  tres  commode,  tout  en  n'etant 
pas  vendue  a  un  prix  eleve,  c'est  la  scie  No  205  de  la  marque  Dominion. 
Elle  repond  aux  besoins  pour  une  bonne  scie  pour  le  travail  dur,    s'adap- 
tant  particulierement  aux  ouvrages  de  ferme  et  autres  travaux  du  genre. 

Elle  est  faite  de  I'alliage  d'acier  le  plus  resistant,  dure  longtemps,  con- 
serve exceptionnellement  longtemps  son  tranchant. 

Les  marchands  de  quincaillerie  devraient  tou- 


WX"3 5  ST.  REM!  r.TREET 


^3>    jours  avoir  en  stock  cette  scie  avec  !a  ligne  re- 
guliere  Simonds 


Simonds  Canada  Saw  Co.,  Limited 


VANCOUVER,  C.A. 


rue  St-Remi  et  Ave.  Acorn 
MONTREAL,  QUE. 


ST.  JOHN,  N.B. 


i 


Une    compagnie    essentiellement    canadienne,    manufacturant    les 

ECROUS   AVEC   TARAUD. 


FOREUSES  A   TORSION. 


Chaque  outil  est  garanti.  La    meiJIeure   qualite   possible. 

1  lemandez   a   votie   marchand    de   gros   les   Ecrous   avec    taraud    Morrow    ainsi    que    les    foreuses    a    torsion 
.Morrow   et  vous  serez  certain  d'avoir  ce  qu'il  y  a  de   mieux  sur  le  marche. 
JOHN    MORROW   SCREW  &   NUT  CO.,    LIMITED. 

lng2i-soil  Canada  En   gros  seulement  de 

F.    BACON   &  CO.,  Agents, 
Montreal,  Que. 
Les  limes  Ingersoll  laillent  plus  vite  el  durent  plus  Icngttuips. 


TOLES    NOIRES 


De  LYSAGHT 


Marque 


GLOBE 


appropriees  a  toutes  les  fins 
Agents  pour  le  Canada  : 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

560  rue  St-Paul  Quest,  Montreal. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  GoudronnSes  (Roofing)  prStes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  k  Dou- 
bler  et  h  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronne 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 
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SERVICE       QUALITE 


Le  nom  Par  Plate  a  ete  choisi  pour  designer  un  produit  destine  a  donner  le  maximum  de  service  pour 
l'argent  debourse.  Cette  argenterie  est  scientifiquement  dessinee  pour  offrir  tous  les  avantages  d'une 
bonne  coutellerie  de  table  a  un  prix  modere  —  elle  fera  l'affaire  des  gens  qui  ne  peuvent  acheter  l'Ar- 
genterie  Community,  mais  qui  tiennent  quand  meme  a  avoir  un  joli  service  de  table.  Vous  n'avez  pas 
a  hesiter  a  recommander  la  Par  Plate  a  votre  clientele. 

FAITE    AU    CANADA    par  la 

ONEIDA  COMMUNITY,  LIMITED 

NIAGARA  FALLS,  ONT. 
Manufacturers  aussi  de  la  fameuse    Argenterie  Community   Plate. 


Jlllil^ 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve    2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan> 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres   propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURIERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  llvres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  a   Sydney   Mines, 

N.-E.  —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:   New  Glasgow    (N.-E.) 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


BANQUE  PROVINCIALS 


DU  CANADA 


Dividende     trimestriel    No  63 

Avis  est  par  les  presentes  donne  qu'un  divi- 
dende de  DEUX  POUR  CENT  (2%)  etant  au 
taux  de  HUIT  POUR  CENT  (8%)  l'an  sur  les 
actions  anciennes  et  nouvelles  entierement  li- 
beries de  cette  Institution  a  ete  declare  pour 
le  trimestre  finissant  le  30  septembre  1919;  de 
plus,  un  dividende-interet  au  taux  de  HUIT 
pour  cent  (8%)  l'an  sur  les  versements  faits 
en  acompte  sur  les  souscriptions  a  la  nouvelle 
emission  de  capital  a  ete  egalement  declare* 
pour  le  temps  couru  au  30  septembre  1919.  Le 
tout  sera  payable  au  bureau-chef  de  la  Banque 
a  Montreal,  et  a  ses  succursales,  le  ou  apres  le 
deuxieme  jour  d'octobre  1919,  aux  actionnai- 
res  enregistres  dans  les  livres  le  16  septembre 
prochain. 

PAR  ORDRE  DU  CONSEIL  D'ADMINIS- 
TRATION, 

Le  Vice-president  et  directeur  general, 

TANCREDE  BIENVENU. 

Montreal,  le  28  aout  1919. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B6ique,  vice-pr6sident; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson. 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-g6ne>al. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL    (112  rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint- Jacques 

F.  G.  Leduc,  g6rant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux  de  Quartlers 

Tout  d6pot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
fois  par  ann^e  un  inte>6t  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCD 
LA  IRES  et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  de 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  le 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIF 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principals  ville 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qi 
lui  sont  confi^s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  ba 
taux  de  change. 
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FINANCES 


L'EMPRUNT  DE  LA  VICTOIRE  1919. 


Le  gouvernement  du  Canada  a  decide  d'offrir 

souscription  publique  le  quatrieme  emprunt  de 

/ictoire  s'elevant  a  la  somrae  de  $250,000,000. 

emprunt  portera  un  interet  de  514%,  lequel  se- 

myable  tous  les  six  mois.     Contrairement  aux 

irunts  precedents,  ce  nouvel  emprunt  ne  sera 

sujet  a  l'exemption  de  taxes  sur  le  revenu.  Ce 

it  merite  d'etre  bien  compris.     Les  debentures 

'emprunt  nouveau  seront  sur  un  pied  d'egalite 

3  les  debentures  de  toute  municipalite  scolaire 

autres,  et  chacun  des  souscripteurs  devra  tous 

ans  en  faire  la  difference  avec  les  emprunts 

edents  dans  leur  feuille  de  rapport  pour  deter- 

er  la  taxe  sur  le  revenu.    Deja  dans  la  province 

Quebec,  les  organisateurs  sont  a  l'oeuvre  pour 

irer  le  succes  de  cette  entreprise.     L'organisa- 

pour  la  province  de  Quebec  est  sous  la  direc- 

de  Monsieur  A.  P.  Frigon  et  de  Monsieur  J.  G. 

aldson  qui  agissent     comme     presidents-con- 

ts.    Des  comites  seront  nommes  incessamment 

maniere  a  distribuer  le  travail  et  permettre  a, 

cun  de  faire  sa  part  dans  l'interet  de  la  cause 

Limine.     A  Montreal,  l'organisation  est  sous  la 

idence  de  Monsieur  Percy  Cowan. 


LA  NOTE  AMERICAINE. 


Les  perspectives  actuelles  du  marche  sont  plu- 

de  nature  a  alimenter  roptimisme  qu'a  provo- 

ii-  le  sentiment  contraire  que  nous  nous  abstien- 

.13  de  nommer  de  crainte  qu'il  ne  reapparaisse 

bourse. 

Pour  le  moment,  l'attention  speculative  est 
centree  a  la  question  du  travail.    Mais  la  greve 

agents  de  la  paix,  qui  pendant  quelques  jours 
ont  faits  agents  de  desordre,  est  terminee  a  Bos- 

et  Ton  annonce  que  le  chomage  decrete  pour 
li  prochain  sera  retarde  jusqu'apres  la  confe- 
^e  des  representants  du  travail  et  du  capital,  le 
s  prochain.  II  semble  que  l'agitation  qui  a  bou- 
rse le  monde  ouvrier  pendant  des  semaines  est 

veille  de  s'eteindre;  il  est  certain  qu'elle  perd 

dement  de  sa  puissance  comme  facteur  nefaste 
narcb.6. 

Non  seulement  la  situation  s'ameliore  au  point 
vue  du  travail,  mais  des  rapports  interessants 
vent  d'autres  milieux.  Enfln,  Washington  ren- 
r  bientot  une  decision  definitive  au  sujet  du  trai- 
!e  paix,  susceptible  d'impressionner  le  marche 
'iireuse  facon. 

La  position  technique  de  la  cote  demeure  forte. 
:hat  sur  reactions  est  des  meilleurs,  et  les  cours 


avancent  plus  aisement  qu'ils  ne  reculent.  Bref,  les 
conditions  sont  telles  que  des  nouvelles  favorables 
auraient  une  vive  repercussion  en  Bourse  et  provo- 
queraient  inevitablement  un  large  courant  d'a- 
chats.  Nous  croyons  que  plusieurs  cuivres,  acie- 
ries  et  chemins  de  fer  seraient  encore  bons  a  ache- 
ter  en  vue  de  profits  substantiels  dans  l'avenir.  II 
faudra  bien  entendu,  faire  preuve  de  jugement  et 
ne  pas  s'engager  sur  des  valeurs  deja  a  des  som- 
mets  extr^mement  eleves,  avec  l'espoir  d'encaisser 
des  benefices  enormes. 

Fairbanks,  Gosselin  &  Co. 


DIVIDENDES  DECLARES 


Montreal  —  P.  Lyall  Cons.  Co.  un  dividente  re- 
gulier  de  2  pour  cent  pour  le  trimestre  finissant  lb 
30  septembre,  payable  le  10  octobre  aux  actLcmnai- 
rcs  inscrits  le  30  septembre. 

Toronto  —  Maple  Leaf  Milling,  un  dividende 
trimestr  f]  regulier  de  3  pour  e?r,t  sur  le  capital  or- 
dinaire et  un  dividende  de  1%  pour  cent  sur  les  ac- 
tions preferentielles,  payables  l'un  et  l'autre  le  18 
octobre  aux  actionnaires  enregistres  le  3. 


LE    COMMERCE    DE    L'AGENTINE    EN    1918. 


La  Direction  Generale  de  la  Statistique  de 
Buenos-Aires  a  publie  le  rapport  sur  le  commerce 
exterieur  de  l'Argentine  en  1918. 

Ce  rapport  est  tres  etendu  et  contient  de  nom- 
breux  tableaux.  Nous  donnons  quelques-uns  des 
renseignements  les  plus  importants. 

Le  commerce  exterieur  de  l'Argentine  en  1918 
a  ete  de  $  or  1,302,000,000.  Le  tiers  de  cette  somme 
correspond  a  l'interchange  avec  l'Angleterre  (33.1). 
Le  commerce  avec  les  Etats-Unis  vient  ensuite;  il 
represente  un  peu  plus  du  quart  (25.7  p.  c).  La 
France  vient  apres  avec  10.7  p.  c. 

Le  Bresil  occupe  la  quatrieme  place  avec  6.3 
p.  c.  Viennent  apres  l'Espagne  et  l'ltalie  avec  5  et 
4.6  p.  c.  respectivement. 

Le  commerce  avec  l'Uruguay,  le  Japon,  le  Chi- 
li et  le  Paraguay  est  aussi  en  hausse.  II  represente 
le  1.5.  1.4,  1.3  et  1  p.  c.  respectivement. 

Le  montant  du  commerce  argentin  avec  ces 
dix  pays  represente  le  90  p.  c.  du  commerce  total 
avec  l'etranger.  fejj      ^ 

II  est  a  remarquer  que  l'interchange  avec  les 
republiques  latino-americaines  a  beaucoup  aug- 
mente  dans  ces  cinq  dernieres  annees.  II  reprgsen- 
tait  en  1913  le  5.6  p.  c.  du  commerce  exterieur  total 
et  en  1918  le  11  p.  c. 

Le  solde  favorable  de  la  balance  commerciale 
est  de  $  or  300,863,736. 
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Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

"La  Prevoyance"  emet  une  Police  de 
Garantie  pour  GSrants,  Comptables, 
Caissiers,  Commis,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a  commission,  qui  abolit  la 
pratique  equivoque  et  surannSe  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  Assure  le  patron  contre 
toute  perte  occasionnee  par  les  6.6- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employes.  "La  Prevoyance"  emet 
aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  Societes  de  Bien- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  tous 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  T61.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau   principal,  TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.   Comptable.      Comptable 
Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  teiegraphique:   "GONTHLET" 


La   Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre   I'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179   rue   Girouard,   Saint- Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  ge>ant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,     Verres 

a    Vltres,    Pelnture,   etc. 
Speciality;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de   Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs,  Pr§ts  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


bolide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder 
nes,  soutenues  par  un  record,  in 
interrompu  de  traitements  equi 
tables  a  regard  de  ses  deter 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  1, 
Sun  Life  of  Canada  un  progre 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plu 
que  double  dans  les  sept  dernii 
res  annees  et  ont  plus  que  trip]  I 
dans  les  onze  dernieres  annSe' 
Aujourd'hui,  elles  depassent  d 
loin  celles  de  toute  compagn; 
canadienne  d'assurance-vie. 


SUNLinFoFCANAI, 

SIEGE  SO&AL^MONTRBAL 


WESTERI 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances   contre    Incendie.   Assu  i- 
ces    Maritimes,    d'Automobiles, 
tre    I'Explosion.    I'Emeute,   la    D(l 
ganisation   Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,0  00 
Bureau    Principal:    TORONTC 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  g6rant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secrfitai 
Succursale  de    Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE,  g  a» 


BRITISH 
COLONIA 

FIRE      I  NSURANC 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000 

Capital  Souscrit 

$1 ,000,00! )( 

Capital  Verse     $247,01  :H 
Actif  $1,019,17 

Passif  (Reserve) 

$139,91 5: 

Theodore    Meunler,    Directeur 
B.  A.  Charlebols,  Sous-Dirt 


GARAND,  TERROUX  <$C 

Banqulers  et  Courtlerl 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Metre 
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ASSURANCES 


INCENDIE  DANS  LES  CENTRES  D'HABITATION 


Le  continent  de  l'Amerique  du  Nord  occupe  le 
premier  rang  parmi  les  autres  pays,  sous  le  rapport 
du  nombre  des  incendies  et  des  dommages  qu'ils 
ont  causes,  pendant  le  siecle  dernier.  Les  releves 
dignes  de  foi  des  conflagrations,  survenues  dans 
toutes  les  parties  du  monde,  montrent  que  les 
Etats-Unis  et  le  Canada  comptent  55  pour  cent  du 
nombre  de  ceux  qui  ont  cause  chacun  plus  d'un 
inillion  de  dollars  de  dommages  et  69  pour  cent  des 
pertes  de  propriete.    Les  chiffres  actuels  sont: 


Nombre 

Perte  de 

de  feux 

propriete 

Monde— 1815-1915    .    . 

528 

$1,983,335,000 

Etats-Unis  et  Canada. 

290 

1,365.289,000 

Les  conflagrations,  assez  grandes  pour  etre 
iiunii'-n't's  en  ce  releve,  sont  considerees  par  preB- 
[ue  tous  les  pays  du  monde  comme  des  desastres 
pouvantables.  Cependant,  leur  frequence  sur  ce 
ontinent  a  eu  pour  effet  de  les  faire  accepter  pour 
les  accidents  purement  ordinaires  quoique  regret- 
ables. 

Depuis  1870  le  Canada  a  etc  victime  de  21 
jrands  incendies  qui  ont  detruit  des  proprietes  eva- 
uees  a  plus  de  $72,000,000.  L'indemnite  totale  sous 
nunc  d'assurance,  versee  aux  incendies.  s'est  ele- 
ec  a  $39,700,000,  soit  plus  de  15  pour  cent  de 
outes  les  pertes  compensees  par  les  compagnies 
['assurance  au  Canada  pendant  cette  periode. 

En  outre  de  ce  que  Ton  pent  appeler  confla- 
grations, de  grands  feux,  qui  ont  detruit  des  villa- 
ges entiers  et  des  parties  des  villes  sont  au  nombre 
le  134,  et  ont  cause  des  dommages  a  la  propriete 
u  montant  de  $54,000,000.  Les  incendies  incon- 
roles  au  Canada  ont  done  cause  une  perte  totale 
e  $126,000,000,  soit  36  pour  cent  de  tous  les  dom- 
iages,  pendant  le  dernier  demi-siecle.  Vu  ce  qui 
recede,  il  n'y  a  pas  a  se  faire  illusion  sur  l'impor- 
ance  des  causes  on  de  la  combinaison  des  circons- 
ances  responsables  de  pareilles  pertes  enormes. 

Aspects  physiques  des  dangers  d'incendies. 

Comme  on  le  comprend  generalement  les  con- 
aviations  sont  des  feux  qui  detruisent  plusieurs 
hoses  ou  proprietes  combustibles.  Le  danger  in- 
ividuel  est  1'effet  qu'une  seule  unite  peut  avoir 
ur  les  unites  adjacentes,  effet  qui  peut  etre  prevu, 
lesure  et  maitrise.  Le  danger  d'une  conflagration 
st  1'effet  d'un  groupe  d'unites  sur  un  autre  grou- 

cet  effet  ne  saurait  guere  se  mesurer.  Le  feu 
ui  detruit  une  maison  ne  constitue  un  danger 
u  aux  autres  maisons  voisines,  mais  une  fois  que 


cet  element  embrase  tout  un  bloc,  il  y  a  conflagra- 
tion. 

In  feu  commence  dans  une  seule  construction 
peut  atteindre  les  proportions  d'une  conflagration, 
de  quatre  manieres;  par  la  communication  des  flam- 
mes,  par  la  radiation  de  la  chaleur,  par  des  etincel- 
les  volantes  et  par  des  volumes  mobiles  de  gaz  sur- 
chauffes  provenant  de  la  combustion. 

1.  Pour  la  communication  des  flammes — La 
flamme  des  maisons  en  feu  est  l'union  visible  des 
gaz  qui  se  consument  par  la  combustion  et  Pah*. 
Au-dessus  ou  a  cote  de  la  flamme,  suivant  qu'elle 
monte  ou  qu'elle  est  poussee  lateralement,  il  existe 
toujours  une  zone  obscure,  dont  la  temperature  est 
voisine  de  la  chaleur  de  la  flamme  elle-meme:  ce 
sont  des  uaz  non  consumes,  produits  par  la  combus- 
tion. Ces  gaz,  sous  l'influence  de  l'air  ambiant,  for- 
ment  ce  qUe  l'on  appelle  des  "bouffees  ardentes," 
qui  enflamment  les  corniches  en  bois,  les  toits  et 
d'autres  matures  combustibles  avec  lesquelles  elles 
se  mettenl  en  contact. 

2.  Par  la  radiation  de  la  chaleur — La  chaleur 
radiante  differe  de  la  flamme.  C'est  un  element  qui 
passe  ;i  travers  les  corps  transparehts  et  communi- 
que le  feu  aux  objets  combustibles  situcs  an  deli, 
Kile  ne  depend  pas  de  la  direction  des  courants 
d'air,  comme  Ja  destructivite  de  la  flamme.  La  cha- 
leur que  l'on  eprouve.  lorsqu'on  se  trouve  assis  dans 
tin  wagon  de  chemin  de  fer  en  marche  et  passant 
a  proximity  d'un  leu  le  long  des  rails,  est  un  exem- 
ple  de  ce  que  Ton  appelle  chaleur  radiante.  La 
temperature  interieure  du  wagon  ne  change  pas 
aensiblement,  et  la  vague  de  chaleur  sentie  par  la 
fenetre  disparait  aussitdt  que  lendroit  ou  il  y  a  du 
feu  est  depasse. 

3.  Par  des  etincelles  volantes— On  se  rend 
compte  de  la  communication  du  feu  par  les  etincel- 
les. mais  on  ne  s'explique  pas  toujours  jusqua  quel 
degre  la  chose  arrive.  La  force  ascensionnelle  de 
lair  chauffe  peut  emporter  tres  haut  des  etincelles 
en  flamme  qui  sont  exposees  a  tomber  a  de  grandes 
distances  et  mettre  le  feu  a  l'herbe,  a  des  piles  de 
planches,  a  des  porches,  appentis,  toits  ou  meme  a 
passer  a  travers  des  fenetres  ou  des  lucarnes  et  a 
penetrer  a  l'interieur  des  maisons. 

L  Par  gaz  surchauffes  et  provenant  de  Ja 
combustion— On  n'a  pas  bien  compris  laction  des 
volumes  mobiles  de  gaz  non  consumes  et  produits 
par  la  combustion,  et  Ton  a  attribue  a  tort  beaucoup 
des  particularites  des  conflagrations  a  des  bouffees 
de  flammes.  II  se  produit  toujours  de  ces  gaz  quand 
tme  grande  masse  de  materiaux  se  brule  sans  oxy- 
gene  suffisant,  effet  commun  a  tons  les  grands  in- 
cendies. Si  de  tels  gaz  sont  emportes  au  loin  par 
le  vent,  ou  les  rafales  produites  par  le  feu  lui-meme 
plusieurs  phenomenes  ont  lieu.  On  a  constate  que 
des  feux  eclataient  spontanement  dans  des  edifices 
arbres  et  herbages  tres  eloignes  du  lieu  de  Pincen-' 
(A  suivre  page  74.) 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres    et 

d'Arthabaska 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE 
13    SEPTEMBRE    1919. 

ARTHABASKA 
ACTION   EN   COUR   SUPERIBURE 
Ernest    Belanger    vs    Joseph    Beauregard,    de    N.-D.    du    Bon 
ConseU,   $154.35.  „.,., 

Alphonse  Gingras  vs  Emile  Rousseau,  de  Launerville,  $194.15. 
L    I    Frechette  vs  L.  C.  Pharo,  de  East  Broughton,  $565.70. 
Dame   Leonie    Cormier   vs   Aug.    Comte    &    Cie,   de    Montreal, 

La    Fonderie    de    Victoriaville    vs    Alex:.    Duquette    de    Monte- 

bello,   $140.00. 
The  Victoriaville  Furniture  Co    vs  G.  N.  Aboussafy,  de  Prin- 

ceevillee,  $150.55.  . 

George  Guimond  vs  Pierre  Maheu,  de  Plessisville,  $200.00 
Edmond   Letourneau   vs   Emile   Blouin,  de   St-Fortuna  de    W., 

S941  43 
The    Canadian    Rattan    Chair    Co.    vs    C.    L.    Fortier,    du    Lac 

Masson,   $339.00. 
Dame  M    L.  Ale  Arthur  &  al  vs  Norbert  Henault,  de  Stee-He- 

lene  de   Chest.,  $148.31. 

ACTIONS    EN    COUR    DE    CIRCUIT 
Dme   E    F    Hudson  vs   Harold   Stevens,  de   Trenholm,   $21.65. 
The  Empire  Cream  Sep.  Ltd  vs   Nestor  Hardy,  de   Madding- 

CaHxte  Richard  vs  Freddy  Lemeire,  de  St-Samuel  de  H.,  $17.46 

Lewis  Bros  vs  Kirouac  &  Gervais,  de  Plessisville,  $65.20. 
JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE. 

Osias  Gagne  vs  Alex.  Baril,  de  Daveluyville,  jugement  con- 
tre  le  defendeur  pour  $140.65. 

D.  E.  Bruneau  vs  D.  Robert  et  Herm.  Robert,  de  St-Rosaire, 
jugement   contre  les   defendeurs   pour   $180.18. 

Val.   Gagne  vs  Ed.   Gagne,  de   St-Felix  de   Kings,   action  du 
demandeur  renvoyee  sauf  a  se  pourvoir. 

William   Lavigne  vs   Ferdinand   Caron,   de    St-Helene;    defen- 
deur condamne  a  payer  $15  de  dommages  et  frais. 
JUGEMENT   EN    COUR   DE    CIRCUIT. 

Joseph  Bergeron  vs  L.  Paradis  de  Trois-Rivieres,  jugement 
contre  le  defendeur  pour  $61.13. 

DECLARATION   DE   SOCIETE. 

Auree  Girard,  de   St-Germain  de   Grantham,  faisairt  le   com- 
merce sous  la  raison  sociale  de  "E.  Girard  &  Cie." 


Vente— Gamelis    Desilets    a   Wilfrid    Binette,    246    et   autres, 

Ste-Helene,   $7,000;    $4,000  ac. 
Vente— Henri  Cantin  a  Georges  Cantin,  p.  9,  St-Paul,  $4,000; 

$1,000  ac. 
Vente— James    H.    Muldoon   a   Henri   Valois,    754   et   autres, 

Tingwick,  $4,000;   $2.0uu  a 
Obligation— Henri   Valois   a   Willie    Roberge,    754   et   autre*, 

Tingwick,  $2,000. 

BUREAU    D'ENREGISTREMENT,   CITE    ET    DISTRICT   DES 
TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  9  au  15  septembre 

Vente.— Maxime  Lemay  a  Joseph  Grenier. 

Vente.— Joseph  Grenier  a  Maxime  Lemay. 

Vente.— A.  E.  Guillemette  a  Philippe  Dechaine. 

Obligations.— Philippe  Dechaine  a  Emile  Dufresne  et  al. 

Obligation.— Laura  Beaudry  a  Caisse  Populaire  Trois-Rivieres. 

Transport.— Ernest  Blanchette  a  Caisse  Populaire  Trois- 
Rivieres. 

Quittance— Cecile  et  Angeline  Lamothe  a  Ernest  Blancn 

Vente— Ursulines  des  Trois-Rivieres  a  R.  F.  Grant. 

Vente. — P.  B.  Dumoulin  a  Hon.  Jacques  Bureau. 

Quittance  — Succ.  Dme  J.  E.  Hetu  a  John  Hill. 

Quittance.— Gelinas  et  Jourdain  a  Michel  Nassif. 

Vente. — Philippe  Ricard  a  Maxime  Ricard. 

Quittance.— Maxime  Matteau  et  al.,  a  Maxime  Ricard. 

Quittance.— L.   J.   Beauchemin  a  J.   B.  Lacerte. 

Quittance.— Jos.  Martel  et  Frs.  Langlois  a  Vve  J.-Bte.  Lacerte. 

Quittance. — Nap.  Pellerin  a  Vve  J.-Bte.   Lacerte. 

Quittance.— Donat  Gelinas  a  Vve  J.-Bte.  Lacerte. 

Vente— Cyprien   Ricard  a  Rodrigue  Rouleau  et  ix. 

Echange  — Wellie  Dupoiyt  a  Napoleon  Rouette. 

Quittance.— Wellie   Dupont  a  Treffle  Dupont. 

Quittance.— J.  E.  Hamel  et  al.,  a  Ephrem  Ricard. 

Vente. — A.  Lebrun  a  Arthur  Desaulniers. 

Vente.— Viateur  Barrette  a  Joseph  Lessard. 

Obligation. — Joseph  Lessard  a  Joseph  Page\ 

Quittance.— Gelinas  et  Jourdain  a  Joseph  L«ssard. 

Vente.— The  Lanctot  Realty  Co.  a  Jos.  R.  Ratte  et  J.  Aure 
lien  Ratte. 

Vente.— The  Lanctot  Realty  Co.  a  Dionis  Briere. 

Vente.— The  Lanctot  Realty  Co.  a  Antonio  Gauthier. 

Quittance.— Percepteur  du  Revenu  a  succ.  Hercule  Fugere^ 

Quittance.— Percepteur  du  Revenu  a  succ.  Marie  Alice  St 
Arnaud. 

Cession.— Maria  Fugere  et  al.  a  Archille  Fugere. 

Obligation— GeneYe  Isabell  a  Guillaume  Courtois. 

Vente.— Emile  Panneton  a  Nap.  E.   Godin. 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU   D'ENREGISTREMENT 
D'ARTHABASKA. 

du  8  au   13   Septembre   1919. 

Mariage— Wilfrid  Laprise  et  Mile  Alphonsine  Lacombe,  com- 

munaute'  de  biens. 
Obligation— Rev    Elisee  Gravel  a  La  Corporation  Episcopale 

de  Nicolet,  p.  320,  p.  319  et  p.  84,  Warwick,  $1,000. 
Vente— Ludger   Pepin   a   Georges    Boulang«r,    445    et   autres, 

St-Norbert,  $12,750;   $10,500  ac. 
Vente— Georges   Boulanger  flls  a  Alexandre  Thenen,   201  et 

202,  St-Norbert,  $6,250  payees. 
Vente — Georges    Boulanger    a    Ovide    Ratt<§,    31,    St-Norbert, 

$1,800;   $800  ac. 
Transport— Leomene    Lafond    a    Narcisse    Drouin,    sur    John 

Poisson,   $200. 
Obligation— Emile   Baril   a  Willie   Ramsay,    294,    295   et   296, 

Ste-Helene,  $2,200. 
Obligation— Wilfrid    Champagne    a    Joseph       H.    Gagn6,    1-3 

0.195,    Bulstrode,    $1,000. 
Vente— Napoleon    Fortier    a   Arthur   Paris,    394,    317    et    313, 

St-Paul,  $11,000;    $6,000  ac. 
Obligation— Emile  Baril  a  Mme  Eugenie  Grenier,  294,  295  et 
296,  Ste-H<§lene,  $600. 
Vente— Valere    Labb<5    a    Georges    Turgeon,    p.    100,    Ste-Vic- 

toire,  $750;   $100  ac. 
Vente— Joseph  Mathieu  a  Alphonse  Blanchette,  pere,  p.   18, 

Ste-Victoire,  $1,300;    $200  ac. 
Mariage— Rom6o    Lavigne    et    Mile   Victoria    Cantin,    separa- 
tion de  biens. 
Mariage — Eugene  Carignan  et  Mme  Imelda  Muir,  separation 

de  biens. 
Vente— Cie  Colonisation  de  Stanfold,  a  J.  Alfred  Savoie,  26b, 

2e  rang  et  autres,  Stanfold,  $3,430  payees. 


INCENDIE  DANS  LES  CENTRES  D'HABITATIOI 


(Suite  de  la  page  73.) 
die.  L'embrasement  a  ete  si  general  et  si  spontar 
qu'une  accumulation  de  gaz  non  consume  a  ete  en 
portee,  localisee  et  mise  en  feu  d'une  maniere  que 
conque.  L'examen  des  ruines  de  plusieurs  incendii 
prouve  que  des  feux  ont  eclate  spontanement  * 
des  endroits  tres  eloignes  les  uns  des  autres,  et  s 
pares  par  des  constructions  intactes. 

Les  caracteristiques    qui  precedent    se  prodi 
sent  individuellement  ou  collectivement  en  chaq 
conflagration,   et  meritent  qu'on  s'y  arrete,     loi 
qu'on  essaie   de  prevenir     la  propagation  du  U 
Dans  la  majorite  des  cas,  toutes  les  conditions  me  - 
tionnees  ont  aide  a  etendre  la  destruction.  Des  et  - 
celles  en  feu  provenant  de  toits  de  bardeaux  ont  I 
lancees  de  tous  cotes;  des  flammes  et  de  la  chal<r 
radiante  ont  atteint  tout  ce  qui  etait  a  leur  port ; 
et  des  gaz  non  consumes  se  sont  repandus  en  I 
hors  du  foyer  pour  exploser  avec  violence,  tit  I 
mettant  en  contact  avec  l'air.     Ceux-ci  ont  ete  I 
plus  desastreux,  car  ils  ont  ajoute  aux  domma'S 
causes  par  le  feu  ceux  provenant  de  l'explosion. 
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Augmentez    vos    Ventes    en    tenant    la    ligne 

MAPLE  LEAF 


Un    assortiment    insurpasse 
de    fournaises 


Modeles    pour    attirer    tous 
les  acheteurs  possibles. 


FOURNAISE     QUEBEC 
Avec   Grilles 
Dessus      tournant      s'ouvrant 
sur  la  grandeur  de  la  boite  a 
feu.       Support     tournant     en 
nickel    pour  la   theiere. 


FOURNAISE  QUEBEC  PARLOR 
Dessus  de  fantaisie  et  appuis-pieds 
en  plus  des  Quebec  ordinaires. 
Remplace   le  fourneau   a  air  chaud. 


QUEBEC    AVEC    DESSUS    A 

DEUX      RONDS 
Commode      pour     la     cuisine. 
Dessous    du    dessus    en    fonte 
epaisse.       Fnits      aussi      sans 
grilles. 


Corps  en  acier  poli.  Bonnet  et  dessus  tournant  completement.  Cendrier  pou- 
vant  s'enlever.  Registres  de  controle  a  action  rapide.  Cendrier  de  toute  la 
dimension  du  foyer.  Brique  a  feu  de  la  meilleure  qualite.  Grilles  triangulai- 
res  ou  avec  palette  au  centre.  La  porte  du  cendrier  empeche  les  cendres  de  se 
repandre  dans  la  piece. 

Vous  avez  le  choix  parmi  des  grilles  "  Triangulaires  " 
ou  "  avec  palette  au  centre. " 


GRILLES 
TRIANGU- 
LAIRES— 

Trois  grilles 
se  brassant  se- 
parement  dans 
un  support  re- 
sistant. 


GRILLES 
AVEC  PALET- 
TE AU  CEN- 
TRE —  Gros- 
se  grille  a  bas- 
cule pour  I'en- 
levement  des 
cendres.  La 

palette  du  cen- 
tre se  tire 
pour  laisser 
passer  le  ma- 
chefer. 


turaeneusfapcar   THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY  LIMITED 

OTTAWA,      CANADA. 

Distributeurs  pour  I'Ouest:   THE  CANADIAN   SUPPLY  CO.,  LIMITED,  SASKATOON,  SASK. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courar*".  s.v.p. 
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Plus  H  auteQu  alite 


CANADA 


oo« 


H,6HtST 
QJJAL"* 


MEASURE 


W^ 


No.  80  FLAT  WHITE 

PAINTS 

OTTAWA  PAINT  WORKS  LIMITED 

tp»ohto  OTTAWA         •  vancou"* 

CANADA 


^»H 


OTTAWA  PAINT  WORKS  Limited 


MONTREAL 


OTTAWA 

SUCCURSALES 

TORONTO 


VANCOUVER 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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MONTREAL,    vendredi    26    septembre    1919. 
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LA 


ICME  GLOVE  WORKS, 

LIMITED 
MONTREAL 

ANNONCE 


—  le  depart  de  ses  voyageurs  pour  leur  tournee 
anuelle  de  I'autone.  Plusieurs  lignes  nouvelles  font 
partie    des    echantillons    qu'ils    apportent. 

Des    livraisons    promptes    seront    faites. 


Voici  la 

ligne 
complete 


Mitaines  et  gants  de  travail 

Jolis  gants  fins 

Articles  tricotes.    Vetements  Mackinaw 

Vetements  doubles  en  peau  de  mouton 

Mocassins  Chemises  Salopettes 

Larrigans 

SERVICE  DE  COMMANDES  PAR  LA  POSTE 

Au  cas  ou  votre  stock  aurait  besoin  d'etre  assorti  avant  I'arrivee 
de  notre  voyageur,  ecrivez-nous.  Votre  commande  recevra  une 
attention  toute  speciale. 

Acme   Glove  Works 

L  imited 

Montreal 
et  succursales 
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Superbes  Etoffes  a  Robes 
Pour  PAutomne 

Par  suite  de  la  r arete  des  marchandises,  nous  ne  saurions 
trop  insister  sur  la  sagesse  de  f aire  ses  achats  de  bonne 
heure  pour  1  automne. 

Pour  Pacheteur  qui  arrive  a  temps,  nous  avons  un  assor- 
tment considerable  des  etoffes  a  robes  les  plus  nouvelles, 
en  fait  de  marchandises  regulieres  et  de  nouveautes. 
Parmi  nos  autres  lignes,  mentionnons  surtout  les  suivan- 
tes: 


DRAPS  FINS 
VELOURS 
TISSUS  JERSEY 

PANAMAS 


Dans  toutes  les  nuances 
regulieres,  y  compris  les 
couleurs  nouvelles,  telles 
que:  castor,  renne,  elan, 
henne,  nouveau  bleu,  etc. 


SPECIAL 

Notre  etoffe  a  robes  No  7158,  garantie  pure  laine,  50  poli- 
ces de  large,  en  bleu  indigo  et  noir  aniline,  a  $2.75  la  vge. 


JOHN   M.  GARLAND 
SON  &  CO.,  Ltd. 


OTTAWA 


CANADA 


Nouveautes  en  gros. 


En   ecrlvant  aux   annonceura,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Les  Bas  Buster  Brown  sont 
Aimes  de  toutes   les   Meres 

— Parce  qu'ils  durent  plus  longtemps 

— Parce  qu'ils  necessitent  moins  de  raccommodage 

—Parce  qu'ils  sont  economiques 

Les  Bas  Buster  Brown  sont  avec  talon  et  bout; 
a  triple  epaisseur  —  prevenant  parfaitement 
l'usure  rapide  ordinaire  de  ces  endroits.  De  plus, 
ils  sont  avec  jambe  a  cotes  doubles  elastiques, 
pied  double  et  cheville  etroite,  ce  qui  les  rend 
confortables  et  d'un  superbe  ajustement. 

Ces  avantages  ne  manquent  pas  de  faire  l'affaire 
de  toutes  les  femmes.  Elles  apprecient  beaucoup  des 
bas  qui  durent  plus  longtemps,  qui  exigent  de  leur  part 
moins  de  raccommodage  et  qui  a  la  longue  reviennent 
moins  cher  que  les  autres.  Elles  vous  remercieront  de 
les  leur  avoir  recommandes. 

Votre  fournisseur  vous  vendra  des  bas  Buster  Brown 
durables  —  les  bas  economiques. 

THE  CHIPMAN  HOLTON  KNITTING  CO.  LIMITED 

HAMILTON,  ONTARIO.  FABRIQUES  AUSSI  A  WELLAND. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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LA  MAISON  GANADIENNE 

Des  Nouveautes,  Articles  de  f antaisie  et  Brimborions 

"DOROTHY  FRANCES" 

Nos  representants  exposent  actuellement  I'assortiment  le  plus  considerable  et  le  plus  jo  I  i  de  vete- 
ments  confectionnes  que  nous  ayons  encore  offerts,  et  en  depit  des  prix  eleves  d'aujourd'hui,  les 
valeurs  sont  meilleures  que  jamais.  Nous  attirons  tout  specialement  votre  attention  sur  la  con- 
fection "Dorothy  Frances"  pour  dames  vendue  exclusivement  par  nous.  Pourquoi  ne  pas  com- 
mander quelques  lignes  de  blouses  "Dorothy   Frances"  pour  livraison  immediate? 

"HODSUM  " 

Notre  assortiment  de  salopettes  et  de  pantalons  en  tweed,  pour  hommes,  portant  la  marque  ci- 
dessus  est  maintenant  pret  pour  votre  inspection.  Aucun  assortiment  de  vetements  pour  hommes 
n'est  complet  sans  la  marque  "Hodsum". 

Gants  de  travail,  doubles  en  cuir  et  non  doubles. 
Gants  et  mitaines  en  laine  et  en  cuir  pour  garconnets. 
Gants  et  mitaines  de  laine  pour  hommes  et  femmes. 
Gants  de  chevreau;  toutes  les  nuances. 


Dept.  A.  —  Douillettes  de  coton,  de  $22.50  a 
$52.00  la  douzaine.  Douillettes  de 
duvet,  de  $10.00  a  $22.00  chacune, 
et  un  stock  complet  de  couver- 
tures  en  flanellette. 

Dept.  C.  —  Flanellette  rayee  gris  pale,  36"  a 
271/2c.  Flanellette  tan,  26y2"  a 
221/2c.  Flanellette  blanche,  36"  a 
3iy2c.  Domet  gris  W.F.,  26i/2"  a 
261/2c  —  un  special. 

Dept.  D.  —  Doublures  artistiques  nouvelles, 
quelque  chose  de  nouveau  et  d'une 
valeur  speciale,  de  $1.50  a  $4.50  la 
verge. 

Dept.  F.  —  Ligne    speciale    de    blocs-notes    a 


ecrire,  40c  la  douzaine  ou  $4.50  la 
grosse. 

Dept.  L.  —  Notre  departement  des  toiles  offre 
un  choix  complet  de  toiles  d'Ecos- 
se  et  d'lrlande  ainsi  que  des  mou- 
choirs  pour  dames  et  messieurs. 

Dept.  W.  —  Tissus  a  manteaux  d'hiver  pour 
hommes  et  femmes,  de  $2.90  a 
$6.50  la  verge.  Plusieurs  nuances 
au  choix. 

Dept.  M.  —  Tulle  de  soie  a  I'epreuve  de  la  pluie; 
toutes  les  nuances;  36",  27c  la 
verge. 

Assortiment  complet  de  draperies  de  fenetres, 
scrims,  marquisettes  et  mousseli- 
nes  artistiques  imprimees. 


Nous  apportons  une  attention  toute  speciale  aux  commandes  par  lettres,  telegrammes  et  par  tele- 
phone a  longue  distance. 

Si  notre  voyageur  ne  passe  pas  chez  vous,  veuillez  nous  en  avertir  et  il  ira  vous  voir. 

Hodgson,  Sumner  &  Co.  Ltd 


83  a  91  rue  St-Paul  Quest 


SALLES    D'ECHANTILLONS: 


21  rue  St-Sulpice 

Montreal 


82  a  94  rue  Le  Royer 


Carlaw  Bldg. 
Edifice   MStropole  7  rue  Charest  Hotel  Windsor       28-30  rue  Wellington-Ouest     503  Edifice  Mercantile 

SHERBROOKE  QUEBEC  OTTAWA  TORONTO  VANCOUVER 
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BAS 


BAS  CIRCLE-BAR 

Faits  pour  hommes,  femmes  et  enfants,  Us  ont  une  jolie  apparen- 
ce,  jointe  a  un  ajustement  parfait  et  a  une  qualite  resistante. 
Les  marchands  qui  vendent  les  Bas  Circle-Bar  le  font  avec  la  plus 
entiere  confiance  que  leurs  clients  recoivent  un  article  de  merite, 
des  bas  qui  donnent  une  meilleure  valeur  pour  le  prix  que  n'im- 
porte  quel  autre  bas  sur  le  marche. 

Les  Bas  Circle-Bar  donnent  une  bonne  marge  de  profits. 

Notre  representant  expose  actuellement  dans  votre  territoire  nos 

lignes  pour  le  printemps  1920.  —  Voyez  son  assortiment. 


THE  CIRCLE-BAR  KNITTING  CO. 

Limited 
KINCARDINE,    ONTARIO 


9f 


Les  ehemises  "REGAL 

Repondent  a  toutes  les  exigences  en  fait  de  style  et  de  satisfac- 
tion a  1' usage. 

Des  lignes  completes  d'echantillons  sont  montrees  par  nos 
agents  pour  la  province  de  Quebec: 

E.  O.  BARETTE  &  CO.,  Ltee,  301    rue  St- Jacques,  Montreal. 
GUS.  BARETTE,  301   rue  St-Jacques,  Montreal. 
J    A.  GAUD.  MORENCY,  7  rue  Charest,  Quebec. 

THE   Regal  SHIRT  COMPANY 


LIMITED 


HAMILTON, 


Canada. 
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Un  modele  de 

L'ECHANTILLONNAGE  DE  PRINTEMPS  BALLANTYNE 

pour   le    printemps    et    Pete,    1920. 


Module  No  A12 — Un  module  d'une  beauty  exceptionnelle  en  mailles  pioot  offrant 
plusieurs  caracteristiques  intferessantes.  Remarquez  le  nouveau  collet  mule  ainsi 
que  les  poigneta  a  cStes  larges,  1' emplacement  &  mailles  panier  et  !<•  corsage  a 
large  effel  picot.  Nous  considerons  ce  modele  comme  une  superbe  creation,  i 
uni  ou  en  combinaison  de  Unites  les  nuances  artistiques  les  plus  nouvelles,  telles 
que:  coralette,  nil,  turquoise,  rose  pale.  Copenhague,  vieux  rose,  canaii.  vert  irlai 
dais,  fauve,  emeraude,  orange,  mauve,  prune,  abrlccft  et  blanc. 

Ce  n'est  la  qu'un  des  nouveaux  vetements  Ballantyne  choisi  parmi  notre  nouvel  assortiment  pour 

printemps  et  l'ete  1920.     Nos  voyageurs  sont    actuellement    a   montrer   notre    choix    complet 

ichantillons,  comprenant  des  Pullovers  et  des  gilets  tricotes,  des  Jerseys  pour  garconnets,  des 

ostumes  de  bain  pour  homines,  femmes  et  enfants.    Faites  votre  choix  des  maintenant  parmi  les 

modeles  les  plus  elegants  pour  1920. 

R.   M.   BALLANTYNE,   Limited 

STRATFORD,  ONT. 
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iiii  en  pont  Canadian  industries-^ 


Permettez-nous  de  vous  aider  a  "maitriser"  le  com- 
merce des  faux  cols 


mm 
i    'il 
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Nous   he   nous  contentons   pas  simplement  de  fabriquer  les  Faux  cols  Arlington  et  de  vous  les  ex- 
pedier  —  nous  voulons  faire   notre   part  en    les     vendant   de   nouveau    a    vos   clients. 
En  consequence   les  avantages  des   Faux  Cols  Arlington  sont  mis  devant  le  public  —  vos  clients  — 
dans  toutes  les  parties  du  Canada  par  une  publicite  intensive,  continuelle,  dans  les  quotidiens  et 
les  periodiques. 


Pour  rappeler  a  vos  clients  que  vous  vendez 
les  Faux  Cols  Arlington,  nous  avons  des  car- 
tes de  magasin  en  couleurs  et  illustrant  plu- 
sieurs  formes  et  modeles  de  faux  cols  Arling- 
ton. Permettez-nous  de  vous  en  envoyer  un 
lot  pour  votre  magasin. 

Avez-vous  un  support  de  Faux  Cols  Arlington 
dans  votre  magasin?  C'est  une  jolie  garniture 
de  magasin  et  etle  etale  et  vend  pour  vous  vos 


marchandises.  Aimeriez-vous  a  avoir  un  de 
ces  supports  pour  votre  magasin?  Vous  n'avez 
qu'a   le  demander. 

Les  Faux  Cols  Arlington  dans  tous  leurs  mo- 
deles et  formes  a  la  mode  n'ont  jamais  ete 
aussi  populaires  que  presentement. 
Tenez  votre  stock  complet.  Permettez-nous  de 
vous  aider  a  "maitriser"  le  commerce  des  faux 
cols.  C'est  un  commerce  profitable. 


THE  ARLINGTON  COMPANY  OF  CANADA,  LTD. 

63  Bay  Street  TORONTO 


^m^BpmgnqjU  pun 
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Toiles  "Kingfisher"  et  Cotons  "Snowcrest" 

Nous  avons  un  nouveau  departement  ou  Ton  trouvera  un  assortiment  complet  de  toiles  et  de 
cotons  de  menage  portant  les  noms  ci-dessus. 

Nous  sommes  en  position  de  vous  expedier  immediatement  de  la  grosse  toile  a  rouleaux,  des 
serviettes  huckaback  ainsi  que  de  la  toile  huckaback  a  la  verge,  des  serviettes  de  bain,  du  damas 
de  table,  des  nappes  et  des  serviettes. 

Notre  assortiment  comprend  egalement  les  meilleures  marques  de  toiles  brodees,  toiles  fines  a 
mouchoirs,  toiles  a  surplis  et  d'autels,  etc.,  etc. 

Nous  vendrons  sous  le  nom  de  "SNOWCREST"  des  madapolams  et  des  cotons  fins  qui  seront 
pour  vous  des  valeurs  aussi  bonnes  que  les  meilleures  sur  le  marche.  Chaque  piece  porte  le  nom 
etampe  "SNOWCREST",  qui  est  une  garantie  de  purete  et  d'une  haute  qualite. 

Mark  Fisher,  Sons  &  Co.,  \ 

Lainages  fins,  fournitures  de  tail  leurs  ainsi  que  soies  et  toiles. 

Square  Victoria  MONTREAL 

70  Bay  Street  286  et  290  McDermott  Ave.  420  Cordova  St. 

Toronto  Winnipeg  Vancouver 
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Quelques  Suggestions   pour   le 
Commerce  de  Noel 


BLOUSES:  Modeles  exclusifs 

Blouses  "Alice  Daly",  faites  de  tous  les  plus  jolis  tissus,  y  com- 
pris  des  voiles  de  fantaisie  et  des  Georgettes,  de  $5.00 
a  $1  1 .75   chacune. 

Blouses  en  crepe  Georgette,  $5.50  chacune. 

Blouses  en  crepe  de  Chine,  de  $3.75  a  $5.50. 

Camisoles  en  crepe  de  Chine,  de  $1 0.50  a  $24.00  la  douzaine* 

Bonnets  de  boudoir,  de  $1.75  a  $18.00  la  douzaine. 


Fronces  et  collets  en  marabou  pour  livraison  en  octobre  —  en 
tete  de  negre,  taupe  et  blanc.  Nos  prix  varient  de  $3.00 
a  $15.00. 

Parapluies  pour  dames  de  $5.00  a  $10.00. 

Parapluies  pour  hommes,  de  $1  5.50  a  $72.00  la  douzaine. 

Cravates  Derby  a  bouts  flottants,  dessins  de  fantaisie,  de  $6.50 
a  $24.00  la  douzaine. 

Chaussettes  en  pure  soie,  nuances  unies.  Effets  a  double  ton  et 
nuances  unies  avec  coins  de  fantaisie,  de  $9.00  a  $18.00 
la  douzaine. 

Greensiiields  Limited 

17  Square  Victoria  MONTREAL 

"  Tout    en    fait   de    nouveautes  " 
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BRETELLES 

BROPHEY  -  CHESTER 

Le  tissu  elastique  employe  dans  la  fabrication  de  cette  marque  de  bretelles  est  le  meil- 
leur  que  Ton  puisse  trouver  sur  le  marche.  II  est  tisse  dans  nos  propres  fabriques  et 
nous  appartons  une  attention  toute  special  e  a  la  qualite  du  fil  de  caoutchouc  employe. 
Seul,  le  meilleur  caoutchouc  epais,  frais  taille,  est  assez  bon  pour  les  Bretelles  Bro- 
phey-Chester.  Notre  tissu  elastique  n'est  pas  tisse  uniquement  pour  lui  donner  une 
belle  apparence,  mais  plutot  pour  assurer  le  plus  long  service  au  client.  En  conse- 
quence, vous  avez  la  certitude  que  vos  clients  seront  satisfaits  si  vous  leur  vendez 
des  Bretelles  de  la  marque  Brophey-Chester. 

The    Brophey   Suspender  Company,    Limited 

Bureau    et   fabrique  :    266    rue    King    Ouest 

TORONTO 

Representant:  M.  P.  C.  ADAIR,  318  Kings  Hall  Building,  rue  Ste-Catherine-  Ouest, 

Montreal,  P.  Q. 


Parapluies,   Ombrelles, 

Cannes 

Nous  fabriquons  pour  le  commerce  de  detail  des  parapluies  pour 
hommes  et  dames  en  des  qualites  a  ben  marche,  a  prix  moyens  et 
chers. 

Nos  parapluies  sont  fabriques,    soit  pour  valises,  soit  en  formes 
ordinaires.    Le  parapluie  de  valise  est  tres  pratique  quand  on 
voyage,  puisqu'il  tient  dans  une  valise  de  vingt-quatre  pouces. 
Cette  ligne  est  de  bonne  vente  et  rapporte  de  bons  profits. 

Ecrivez-nous   pour   echantillons   et   prix. 

The    Brophey    Umbrella    Company,    Limited. 

266   rue   King    ouest         -         Toronto 

Representant:  M.  P.  C.  ADAIR,  318  Kings  Hall  Building,  rue  Ste-Catherine-  Ouest, 

Montreal,  P.  Q. 
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JAMES  CORISTINE  &  CO.  Limited 

MONTREAL 

Manufacturiers  de  fourrures  en  gros 


3 


Modeies 

tres 

populaires 


Commandes 
remplies  le  jour 
mime  de  leur 
reception 


Renard  blanc $85.00 

Renard   croise  ....  $100.00  et  plus 
Renard   rouge   ....     $65.00 
Renard    noir    ....     $70.00 
Renard   brun   Lucille     $70.00 


Hudson   Seal $82.50 

Seal    francais 42.50 

Ecureuil   gris 95.00 

Opposum   d'Australie   ....  42.50 


Vison $20.00 

Skunk 22.50 

Ecureuil   gris 18.00 


Ecrivez  pour  avoir  notre  catalogue  de  cette  saison,  decrivant  un  choix  conside- 
rable de  tous  les  genres  de  fourrures. 
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ANNONCE  DES 
CHANGEMENTS  DE  PRIX 

Les  changements  de  prix  suivants  pour  les 
appareils  du  Dr  Scholl  sont  en  vigueur  depuis 
le  1er  septembre  1919.  Ces  changements  ont 
ete  faits  a  cause  des  hausses  survenues  sur 
les  marches  des  matieres  premieres  et  dans  le 
cout  de  la  rriain-d'oeuvre,  et  nous  sommes  dans 
I'obligation  de  les  faire. 

Supports  de  Tare 
Metatarsien 
Anterieur 
du  Dr  Scholl 


Support  No  1  de  l'arc 
metatarsien  anterieur  du 
Dr  Scholl,  se  detaillera  a 
$4.50  la  paire.  Prix  du 
gros,  $27.60  la  douzaine 
de   paires. 


Support  No  2  de  l'arc 
metatarsien  anterieur  du 
Dr  Scholl,  se  detaillera  a 
$4.50  la  paire.  Prix  du 
gros,  $27.60  la  douzaine 
de   paires. 


Indispensa- 
ble  pour 
faire  des 
ajustages 
exacts    sui- 
vant    la    for- 
me   du    pied 
des    clients. 
Le  prix  com- 
prend  un 
marteau    en 
peau   brute, 
comme    l'il- 
lustration. 


Ajusteur 
de  Tare  du 
Dr  Scholl. 

Nouveau  prix, 
sans  support, 
comme  I'illus- 
tration. 

chacun 

$5.00 


"-5J-3 


Foot-Eazer 

du  Dr  Scholl 

Prix    du    detail,    $3.50   la 

paire. 

Prix    du    gros,    $24.00   la 

douzaine. 

On  remarquera  que  cela  laisse  un 
joli  profit  de  $1.50  la  paire  pour  le 
detailleur  —   presque   du    100%. 


Confort 
du  Pied 
pour  vos 
Clients 


Profits  et 
Prestige  pour 
Votre  magasin 


Support  No  3  de  l'arc 
metatarsien  anterieur,  du 
Dr  Scholl,  se  detaillera  k 
$5.00  la  paire.  Prix  du 
I  ros,  $30.00  la  douzaine 
de   paires. 


De  sorte  que  vous  avez  double  rai- 
son  de  tenir  en  magasin  et  de 
pousser  la  vente  de  cette  ligne 
d'appareils  connus  dans  le  monde 
entier. 


The  Scholl  Mfg.  Co. 

Les  plus  grands  fabricants  au  monde 
d'appareils  pour  le  pied 


112  Adelaide  St.  E., 


Chicago 


New  York 


Toronto 

London 
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AVEZ  VOUS  VU  ? 

LE  GRAND  ETALAGE 

DE  NOTRE 

Chemise  "STRAND"  (Chemise  de  luxe) 


VOUS      DIT  -  TOUT 

Votre  Departement  de  Merceries 

depend 

de  la  valeur,  du  style  et  de  Tassortiment 

de  vos  Chemises  de  Toilette. 

Ecrivez-nous,      Telegraphiez-nous,  Voyez  nos  voyageurs  ou  venez  nous  voir 

A  propos  de 

La  Chemise  "STRAND"  (Chemise  de  Luxe) 

ALPHONSE   RACINE,  Limitee 

60-96  Rue  St-Paul  Ouest,       -     -       -       MONTREAL. 

FABRIQUES:  rue  Beaubien,  Montreal.  St-Denis.  St-Hyacinthe. 

SALLES  D'ECHANTILLONS: 

111  rue  Sparks,  Ottawa;   Edifice  Merger,  Quebec;   123  Rue  I3aie  Toronto. 

Hotel   Matabaniek,   Haileybury;    rue  Wellington.  Sherbrooke; 

269  Rue  Charlotte,  Sydney,  N.  B.;  Rue  Principals,  Trois-Rivieres.  - 
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LA  CHEMISE  LANG 

"La  Ligne  d'une  Valcur  Exceptionnelle" 

Nous  exposons  actuellement  notre  assortiment  pour  le  printemps  1920. 
II  y  va  de  votre  interet  a  voir  l'echantillonnage  LANG  avant  de  donner 
votre  commande  pour  le  printemps. 


Representant  a  Montreal  : 

H.  J.  HURLEY, 

815  Nouvel  Edifice  Birks. 


Representant  pour  Quebec 

HENRY  BOGUE, 

70  rue  Laliberte. 


THE  LANG  SHIRT  CO.   LTD. 

KITCHENER,    ONT, 


Confection  Soignee 


Nos  vetements  sont  caracterises  par  une  confection  tres  soignee 
assurant  a  vos  clients  une  bonne  duree  et  une  satisfaction  entiere. 

Tous  les  tissus  qui  entrent  dans  la  confection  de  nos  vetements 
sont  choisis  a  cause  de  leur  qualite  et  de  la  beaute  de  leur  dessin. 

Notre  choix  de  modeles  est  assez  varie  pour  satisfaire  tous  les 
gouts  et  repondre  a  tous  les  besoins  de  votre  clientele. 

Outre  leur  qualite  exceptionnelle,  leur  elegance  et  leur  confec- 
tion soignee,  nos  vetements  sont  Vendus  a  des  prix  qui  laissent 
au  marchand  une  bonne  marge  de  profits. 

Attendez  la  visite  de  notre  voyageur  ou  ecrivez-nous  et  nous  l'en- 
verrons  vous  voir. 

La  Manufacture  de  Hardes  de  Victoriaville 

Victoriaville,    P.Q. 
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P.  P.  MARTIN  &  CIE  Limitee 

RAYON  G 

Parfums,  poudres,  savons,  dans  toutes  les  senteurs  des  maisons 

L.    T.    Pivert 

Roger  &  Gallet 

Guerlin 

Vivandou 

Arly 

Marceau 

Jutras 

Colgate 

Taylor 

Mozart 

Kerkoff 

Accessoires  Electriques 

de  la  maison  Westinghouse: 

Fer  a  repasser  electrique,  6  lbs,  de  Westinghouse $4.50 

Grille-pain  electrique  de  Westinghouse $4.90 

Fer  a  friser  electrique  de  Westinghouse $6.00 

Chaufferette,  nouveau  style  de  Westinghouse $9.00 

Poele  electrique,  1,  2,  3  ronds  de  Westinghouse $22.50 

Percolateurs,  Etc.,  Etc. 

Articles  en  Caoutchouc 

pour  pharmacie,  de  la  marque  K.  &  S. 

Sacs  a  eau  chaude,  sacs  a  glace,  fontaines,  etc. 

Pneus,  marque  K.  &  S. 

Chambres  a  air,  articles  en  caoutchouc  pour  automobiles. 

Venez  visiter  ce  rayon.    Nous  y  avons  un  assortiment  des  plus  complets. 

P.  P.  MARTIN  &  CIE,  Limitee 

Importateurs  de  nouveautes  en  gros. 

Maison  fondee  en  1845 

QUEBEC,  7    Rue   Charest  gQ     ^     Saint-Paul     OueSt  OTTAWA,    166    Rue    Sparks 

SHERBROOKE,    103    Rue    Wellington  TROIS-RIVIERES,    82    Rue    Royale 
ST-HYACINTHE,  229    Rue  Cascades                             Montreal.  TORONTO,      152Rue    Bay 

Telephone:    MAIN   6730 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le    Prix  Courant".  s.v.p. 
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i  LE  MARCHAND, 


Nous  attirons   votre   attention  sur   les 

S  lopettes    "STAR    BRAND" 

Depuis  plus  de  25  arcs,  elles  ont  r  esiste  a  toutes  les  epreuves  et 
donne  satisfaction  au  peuple  canadien. 

Toutes  les  couleurs  sont  indelebiles. 

Chaque  vetement  est  garanti. 

DONNEZ   UNE  COMMANDE   D'ESSAI 

N.  B.  —  Les  PANTALONS  KHAKI  "STAR  BRAND"  sont  reconnus 
par  nos  concurrents  comme  sans  egaux  au  Canada. 

VOYEZ  NOS  ECHANTILLONS  et  vous  admettrez  cela 


FAITS    PAR 


The  J.   B.  GOODHUE  Co.   Limited 

ROCK  ISLAND,  Que. 
Agence  a  Montreal:  211  Edifice  Drummond.  Tel.  Up  1129 


Fonrrnres  teintes  dans  toutes  les 
nuances  les  pins  nouvelles 


RENARDS,  LOUPS  ET  RENARDS  BLANCS, 
TAUPE  TEINTE  ET  ECUREUILS  ORIS 
VAISSEAU  DE  GUERRE,  TAUPE  TEIN- 
TE ET  ORIS  VAISSEAU  DE  GUERRE, 
LAPINS  TEINTS,  TAUPE,   ETC. 

Notre  maison  est  la  seule  maison  a  teindre 

le  renarcl  et  le  loup  en  "Georgette",  la 

derniere  nouveaute. 

The   Hollander   Fur 
Dyeing  Co.,  Limited 


645  rue  St-Paul 


MONTREAL 


KIM9NOS 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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A.5.KING  5ILK  CD.LD 

lailaisonkg&uterieg&uittana&a 


1  ■  1 

|B| 

\ii  w/ 

KfoE 

^TYY77£- 

SOIES  POUR  L'AUTOMNE 

Nous  of f rons  actuellement  un  choix  complet  de  couleurs 
dans  toutes  les  lignes  en  demande,  telles  que: 

Paillette,      Messaline,      Duchesse,       Taffetas 
Charmeuse,      Crepe   de    Chine,      Georgettes. 

Carreautes  et  rayures  de  fantaisie 

En  combinaisons  variees  de  textures  et  de  couleurs. 


Soies  Japonaises  et  Chinoises 


Dans  toutes  pesanteurs. 


!,Vj»»-v- 


NOS    STOCKS    POUR    LIVRAISON 

IMMEDIATE    SONT    TRES 

COMPLETS 

Ecrivez  pour  avoir  des  echantillons 


A.  S.  King  Silk  Co.,  Limited 

59-61    Wellington    St.    W.  TORONTO. 

BUREAUX    A    L'ETRANGER  ! 
Zurich,  Suisse 
Yokohama,  Japon 
Lyon,    France 
Chefoo,  Chine 


=. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  ».v.p. 
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Pour  attirer  la 
bonne  cliente- 
le et  changer 
I'aspect  d  e 

votre  magasin, 
installez  une 
vitrine  d'eta- 
lage  de  O.  B. 
Meunier  &  Cie. 
Nous  avons  un 
superbe  choix 
de  modeles  de 
vitrines'  d  e 
toutes  sortes 
et  de  garnitu-' 
res  de  maga- 
sin, que  nous 
pouvons  faire 
sur  comman- 
de  a  des  prlx 
a  la  portee  de 
tous  les  ache- 
teurs. 


Faites  venir 
notre  catalo- 
gue alnsi  que 
notre  liste  de 
prlx  pour  les 
derniers  mo- 
deles. 


Plans,  devis 
et  e  s  t  i  m  e  s 
fournis  sur  de- 
mande,  par 
notre  dessina- 
t  e  u  r  expert. 
Telephone  La- 
salle  2350. 


Vitrine  d'etalage:  notre  modele  Standard  No  1001,  tout  en  chene  solide.    Prix 

moderes  suivant  la  longueur. 

O.  B.  MEUNIER  &  CIE 

Manufacturers. 

190  Boulevard  Pie  IX      -      -       -      MAISONNEUVE 
Maison   franca  ise  fondee  en  1903.    J.   Clement,  gerant. 


GUELPH  CARPET  AND  WORSTED  SPINNING  MILLS 

LIMITED 

Fabricants  de 

Tapis  Wilton,  Bruxelles,  Velours  et  Tapisserie 

ET  TOUTE  SORTE  DE 

"WORSTED" 

GUELPH  -----  ONTARIO 


$t<&tor$t 


St.  George  "UlOOlnap 


»' 


Le  Sous-Vetement  qui  repond  a  toutes  les  exigences  du  client  le  plus 
difficile.  La  surface  interieure  du  tissu  est  "duvetee"  par  notre  pro- 
cede  special,  de  sorte  que  chaque  vetement  a  la  douceur  de  la  soie  — 
et  la  chaleur  et  la  duree  de  la  laine  pure.  L'etiquette  "St-George"  est 
racherchee  par  les  homines  qui  desirent  un  sous-vetement  d'un  con- 
fort  supreme. 


IJNShrinkabLE 

UNOeRWEAR  swr  MCff 


THE    SCHOFIELD  WOOLEN    COMPANY,   LIMITED 


OSHAWA    (ONTARIO) 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prlx  Courant",  s.v.p. 
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En  donnant  tout  de  suite  votre  commande  a  notre  re 
sentant,  vous  pourrez  econouiiser  de  1' argent  et  vous  p 


X 


curer  des  marchandises  qui  sJJont  rares  plus  tard. 

Notre  voyageur  passera  chez  vous  avec  des  echantill 
pour  le  printemps  1  920  de  _ 


TISSUS   LAVABLES  —  de  dessins^et-di  modele*  ferns 9l 


jolis   que   jamais  —  les   meilleures   marehandisca   sur   le 
marche  depuis  1914.  = 


ARTICLES   TRICOTES  —  Pour  homm^ 


Carpettes  et  articles  de  menage,  Tun  des  assortments 
plus  considerables  du  Canada  au  choix. 

'JsqolGl)       "2llE19V0'"b 

U    ns    sfilsup    a-iilm 

Seuls  agents  pour  Test  du  Canada  pour  les    ^ns-iawib  esi^n  is 
couvertures  de  planchers  Neponset.  '.—  S^SnS 


sM 


The  W.  R.  Brock  Company 


(Limited) 


MONTREAL 


■  ' 


:= 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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CATALOGUES 

GRATIS 

Votre    carte    postale   et   vous    les   recevrez 

(en  franca  is) 

Tous  les  articles  illustres 
sont  fabriques  par  nous. 


ETABLI    EN   1899 

Nous  sollicitons  votre  patronage  pour  une  r^jf7 

COmmande  d'essai.  Supports    a    matinee 

tres  en  vogue. 

DELFOSSE  &  CIE 

247-249  Rue  Craig  Ouest 
MONTREAL 


No.    253 
Mannequins  de  cire  de  tout  genre. 


Seuls  representants  des  celebres 

tetes  en  cire  de 

PIERRE    IMANS,   Paris. 


Nous  reparons  les  tetes  en  cire 
brisees. 


Le  fait  d'acheter  directement   du   manufacturier  assure 
au   marchand   une   plus  grosse   marge  de   PROFITS. 

NOS     MATELAS     HYGIENIQUES 

sont  offerts   aux   meilleures  conditions   possibles.    Voici 
quelques-uns   de   nos   prix: 

"Excelsior",  4x6  pieds  et  4l/2  x  6  pieds   ....     $5.25 
Melange  4x6  pieds  et  4,/2  x  6  pieds   ....       5.75 

"Flock"  4x6  pieds  et  4</2  x  6  pieds 6.65 

(Ces  prix  sont  moins  5%) 

Toutes  les  grandeurs  regulieres  en  stock. 

Ecrivez    pour    avoir    toutes    les    informations    desirees. 


NOTRE    SERVICE    EST    RAPIDE    ET   SATISFAISANT, 

ROBERT  &  FRERE 

Manufacturiers   de   Matelas,    Etc. 
ST-HYACINTHE,   P.Q. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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MODES  EN  GROS 


T5cT-*1-e5 


MARIE— $2.15 


YVETTE— $1.75 


Quelques-uns  de  nos  Modeles  pour 

Enfants  en  Velvetine  de  soie  de 

la  meilleure  qualite. 

COULEURS    (a   ['exception    de    Laura),    Noir, 

Bleu   Marin,    Brun,    Vieux-Rose,    Alice,    Sable, 

Cardinal. 


LAURA— $1.85 

Bleu  marin.  Sable  Brun, 
Sable  Noir,  Cerise  Alice, 
Vieux-rose. 


Nous  portons  le  plus  complet  assortment  de  Modes  au  pays; 

comprenant: 


Modeles 

Velours> 

Ornements 

Chapeaux    garnis 

Rubans 

Fleurs 

Chapeaux  non  garnis 

Soies 

Fantaisies 

Nouveautes 
et  tous  autres 
articles  se  rattachant 
a  la  mode. 


J.  M.  ORKIN  CIE.,  Limitee 


214  Rue  Notre-Dame  Ouest, 
MONTREAL,   Can. 


SUOCURSALES: 

QUEBEC,  P.Q. 
66  rue  St-Joseph 


OTTAWA,    ONT. 
193  rue   Sparks 


ST-JEAN,    N.-B. 
82  rue  St-Germaii) 


n 
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wobxxxnxxzjddae 


Le  Comm&ce  ^^AuilAaA^Idi 


^w^TF 


&  JL   M..>'" 


Rnst.es  en  rii-p    forme  rrp.taltH*on  riimillrV.s  lavahlps  pnm-  vetements  de  dames  et  d'en 


fants,  pour  Cols  et 
l'amenagement  du 


^entelleL  Bonneteru 
fagasin 
LA  CALE 


pent  Ten  approvisionkier  au 


DALE  WAX  FIGURE 


Co.,    Limited,  Toronto. 


sortes  pour 


P.  H.  MUNRO 


150  RUE  BLEURY 


poor  Chapeaux,  Robes 
perieurs  a  tons  autres 


BUSTES 


E«J     CIRE 


*on 


ManteauXvetc^sont  r6|ut6 
Ne  negllgez  pas   vofe   etal; 
le  succes  de  votre  coiiimerce  en  depend. 
.  Ecrivez-nous    ce    dont  jvous    avez    besoin    al.rtfpus    vous 
coterons  les  pris  les  plus  avanta-^ 


Uthvb 


OZ.ttDUS     VOUS  ||* 


isole  nature  de  "Hale"  est   la  phis  pai 
lus  vivante  qui  so  t  stir  le  marcfte.- 


■ 


asj$—  aruaj  .Ibhi 

LfSMtUBANS 


MfbMjafalLkMffliw* ! 


Jouissat 


n'a  jamais  ete  surpassee. 


irv^^ 


Vetements  Impermeables 


:tafiiR, 


usprrf?oard° 

permeables   de  Ta    marque  Towe 
faites   ces   ecoulements    rapides    qui 
augmentent      si      substantleliement 
f«K  ^profits. 


affehoq. 

iwer  et  Tl 


Nous  somtrjes  en  mesiire  de  vous  approvision- 

tfnemainO 


ner  en3f^9%ft"rj»t  *9 

.abom  si  i- 

Echantlllons  soumis  gracieusement 


e-mail 
aaiaifiinfil 


RIBBONS  LIMIT 


TED 


MONTREAL, 
212  rue  McGill. 


TORONTO 

idOWenin^- 
ton  St.  West. 


.a-.w  .vlahxtb 

iiimin  i.)  \:m.  'ui  i  ^ 


TWO   . 


Les  impermeables  de  la  marque 
Tower  sont  en  demande  partout. 
Le  fait  qu'ils  resistent  exception- 
nellement  a  I'usure  dur  et  ay  plus 
mauvais  temps  en  fait  jifs  vete- 
ments ideals  pourtttfirfSeyhc  mmes 
travaillant    au    dehors.  r     --» 

ensduM 

Vous    ne    pouvez   perdre.  d^  I'  irgant 
avec     les     produits    deHChC  n  aAfiSflB) 
Tower.       Envoyez    votre    comipande 
et    preparez-vous    pour    votre    meil- 
leure  saison   de  vente. 

Ecrivez  pour  avoir  des  renseigne- 
Toronto,       Halifax,       Vancouver 

i^JWEf^IS 


.1" 

■m  sei 


^SflBRPS® 


En    ecrivant   aux    annonceur*,   mentlonnez   "Le    Prix   Courant",   a.v.p. 
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Maison  fondee  en  1852 
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I 

1 


UR1ES 


neure 
[)e  confection  recommandable 
!89b  8nDr  feMr41M8stvhdiaii|ue 

•anoeiBivil  -iuoq  augasb-iyzugzn  ?.9b  8«ooJi» 
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nc 


MGER 


!.W  ,.i2  nolgnifteW  lR5  t9iiqm3  slduarnrnl 


S90E   sblGlabA    :9noriq3lST 

ofWd36^aint-pierre 


MARQUE 
MOOSE  HEAD 


3  JOT  3 


I  oH  nsilBiluA  mueoqqO 
eulq  ts  22.5T.  $  ,, 

rourrures  sur  le  raarcbe 


2utq  t3  22.05  I  $      ■        6>l86lA 
uik.1  Voyez  notre  catptygmU\  SaeS^pSSi  $    - 

aulq  te  22.05&  eiBoneil  1633 


SON  &  COMPANY 


jAaaTwoM    -    i89uO  luBS-je  ©in  ea^ 

-      montr^lgM 

9nan   m  ?M\M\W 


En    ecfivant   aux   annoriceurs.   mentionnez    "Le    Prix    Couran*"    s.v.p. 
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ETOLE 

Opposum  Autralien  No  I 

$  75.22  et  plus 

Meme  Style  en 

Alaska  -  $  1 50.22  et  plus 
Kolinsky  -  $125.22  et  plus 
Seal  Francois  $50.22  et  plus 


Desparois,  Garneau  &  Gie,  Limitee 


465  rue  St-Paul  Quest 


MONTREAL 


Manufacturiers   da 


FOURRURES  EN  GROS 


Pour  la  saison  sociale 

Georgettes  imprimes 

Crepe  de  Chine 
Ninons  et  chiffons 

Crepe  Georgette 


^"■<v»i.«t»-e«t*» 


Nous  avons  actuellement  en  mains  des 
stocks  des  tissus  ci-dessus  pour  livraisons 
im mediates  de  notre  entrepot  de  Toronto. 

Albert  Godde,  Bedin  &  Cie 

Paris 

Tarare 

Lyon 

Immeuble  Empire,  64  Wellington  St.,  W. 

Telephone:    Adelaide   3062 

TORONTO 
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Fourrures  de  Qualite 

"Ce  nest  pas  tant  la  question  du  prix  que  celle  de 

la  qualite  qui  compte" 

Vous  ne  devriez  pas  oublier  cela  en  choisissant  vos  fourru- 
res pour  Phiver  prochain. 

Les  fourrures  se  vendent  tres  cheres  et  vous  ne  devriez 
pas  faire  d'experience.  Notre  reputation  de  ne  vendre 
que  des  fourrures  de  la  meilleure  qualite  sappuie  sur 
bien  des  annees  d'experience. 

Notre  assortiment  de  fourrures  pour  hommes  et  f emmes 
est  actuellement  au  complet  et  les  commandes  recues  de 
bonne  heure  sont  assurees  d'un  prompt  service. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  catalogue  pour  1919-20  si  vous  ne 
Pavez  pas  encore  re^u. 

La  Compagnie  Redmond  Limit e e 

MONTREAL     .-!----     WINNIPEG 


En   fecrivant   aux    annonceurs,   mentlonnez  "L«   Prix   Courant",   *.v.p. 
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Livres  en  Quatre  Semaines 

9b  siba  9Up  xhq  lib  noiJ29Up  s!  Imsl  ^^  ton  9D" 

Nous  avons  en  stock  : 

MO^atpWIOp  9)iIfiUp  flfcn  noir 

Gris 

.      BEAVERS      f        ...  Oxford        ,, 

-imuoi  gov  JOBsaiaiofiD  n9  bI9D  *i9iiduo  8Bq  f5JJWffi?f'tfl£B 

FRISES  .niBHooiq  Brcirfl  11/oq  291 

ii#«re©ijiii^^^emia^pipfi^faBl!i^0ep4^  9b$* 

commandes  seront  executees  dans  lWdxe  de^Jeur  reception,  mais 
pas  plus  de  50  pardessus  ne  serfflLWft&P&P  &ffiiffi#  SPeHa^He 
client. 

89fnm9li  is  89rnrnori  iuoq  ^iimuol  9b  insmiiioaaB  9iioW 

.3DIV198  JqmoiflfTitr  b  8991U88B  inoz  btusn  sftrrod 

Limited 
9fi  auov  h  OS-GIGf  iuoq  9u$oIb1bd  sijon  iiovb  iuoq  x9vHd3 

Angle  du  Boulevard  St- Laurent  etr^^'aTOWfaGwhfti&VB'I 


Montreal. 


d 


-33BE2S 


N.  B.-  Nos  voyageurs  seront   sur    leurs    roufgb  res&ectives  un  peu 
plus  tard  que   d'habitude   cette   saison*  mais  il  serait  avantageux 

pourrra«fi^Wdre-Ieur-vi*^  -     -     -     JA35ITHOM 
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L'Etiquette  qui   a  fait  la  reputation   du 

Canada  pour  ses  vetements 

de  confiance. 


[/importance  dun  Departement  de  Confection  sur  Mesures 

Les  vetements  de  la  "Marque  Progress",  faits  d'apres  un  systeme  sur  mesures,  vous  permettent  de 
repondre  a  toutes  les  demandes  de  vos  clients  et  de  leur  donner  un  service  rapide. 

Ecrivez  aujourd'hui   pour  plus  de  renseignements    a  ce  sujet. 

H.  VINEBERG  &  COMPANY,    Limited 

angle  du  Boulevard  St-Laurent  et  de  I'avenue  Duluth 
MONTREAL. 


Les  Accessoires    de  Mode 


La  saison  des  receptions  remet  les  accessoires  en 
vogue — Le  tulle  et  la  dentelle  pour  les  arti- 
cles de  cou.  Les  voiles  brodes — Les  sacs  en 
velours  et  les  boites  elegantes  —  L'industrie  de 
la  ganterie  paralysee  par  le  manque  de  peaux — 
Les  parapluies  riches  tres  demandes. 


La  dentelle  et  surtout  le  tulle  semblent  etre 
en  faveur  pour  les  articles  de  cou,  qui  commencent 
a  se  vendre  mieux  qu'au  printemps.  La  robe 
sans  col  qui  continue  a  se  vendre  demande  un  col 
detache.  La  simplicite  est  la  note  dominante  des 
styles  d'automne.  Les  plisses  et  les  ruches  sont 
ce  qui  se  vend  le  inieux. 

Les  tissus  pour  fantaisie  et  pour  fichus  sont 
en  grande  demande.  Le  tulle  uni  et  le  point  d'es- 
prit  se  vendant  a  la  verge  tout  plisses  et  finis  en 
haut  et  en  bas,  quelque  fois  finis  seulement  d'un 
seul  cote.  Les  nouveaux  modeles  de  gilets  sont 
plus  jolis  et  plus  exquis  que  jamais. 

Les  fichus  se  sont  bien  vendus  cet  et6  et  sont 
encore  en  vogue.  Le  jabot  reparait  un  peu  mais 
ne  semble  pas  devoir  se  repandre  beaucoup,  en  rai- 
son  de  l'aversion  pour  les  cols  hauts. 

Les  marchands  de  gros  prevoient  une  forte 
demande  de  voiles  de  tous  genres  pour  l'automne 
prochain.     Le  voile  k  la  verge  est  certainement  ce 


qui  se  vend  le  plus.  Cependant  les  voiles  en  for- 
me sont  plus  chics  et  on  les  trouve  dans  les  for- 
mes ordinaires  rondes  ou  carrees  pour  draper  sur 
le  chapeau.  Le  voile  triangulaire  s'est  egalement 
bien  vendu  cet  ete  et  il  nous  revient  encore  pour 
l'automne,  le  voile  elastique  n'a  pas  perdu  de  sa 
vogue  pour  l'usage  courant. 

La  broderie  est  autant  en  faveur  pour  les  voi- 
les que  pour  les  robes  et  costumes.  Les  couleurs 
qui  se  vendent  actuellement  le  mieux  sont  le  noir, 
le  marine  et  le  taupe. 

Colliers 

Les  chaines  bon  marche  et  les  colliers  de  per- 
les  sont  remplaces  par  des  modeles  d'un  gout  un 
peu  plus  distingue.  Les  perles  conservent  bien 
toujours  leur  vogue  et  on  voit  cet  automne  des 
colliers  a  double  rang,  l'un  de  16  pouces  de  lon- 
gueur et  v*\utre  de  22  pouces. 

4 

Sacs  pour  toutes  les  occasions 

La  reprise  des  receptions  a  remis  en  vogue 
les  sacs  de  fantaisie  pour  la  toilette  de  soiree  ou 

(A  suivre  page  31) 
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NOUS  FABRIQUONS  DES  TENTES  EN  CANEVAS  POUR 
HOMMES  DE  CHANTIER  ET  SPORTSMEN 


LE  duck  de  la  marque  Repellant  est  le  tissu   le  mieux  connu  et  le  plus  employe  pour  les  tentes 
sur  le  continent  aujourd'hui.    Le  Duck  de   la  marque  Repellant  a  subi   les  severes  epreu- 
ves  des  departements  de  I'armee  du  Canada  et  des  Etats-Unis. 

Le  Duck  de  la  marque  Repellant  sert  a  la  fabrication  de  tentes,  auvents,  couvertures  de 
chevaux,  baches  et  de  tout  ce  qui  peut  etre  fait  en  canevas.  Nous  nous  ferons  un  plaisir  de  vous 
envoyer  des  echantillons  du  Duck  de  la  Marque  Repellant  ainsi  que  des  cotations  dans  le  plus 
court  delai. 

Couvertures  de  chevaux,  Baches,  Couvertures  de  voitures,  etc. 


TENTES  EN  DUCK 

a     brins    doubles    et    croises. 
Garanties  sans  aucun  appret. 


TENTES  EN  DUCK 
IMPERMEABLES 

Absolument   a     I'epreuve    des 
intemperies   et   de    la    rouille. 


TENTES   EN   SOIE 
POIDS  PLUME 

Tous  les  modeles,faciles  a  em- 
paqueter,  legers  et  resistants. 


Grant-Holden-Graham 

Limited 

Manufacturiers,    Negociants    en  Gros  et  Importateurs 

OTTAWA  147-151  Rue  Albert  CANADA 
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Modeles 

Variete 
complete 


Muser 

Livraison 
immediate 


II  va  sans  dire  que  vous  tenez  a  la  qualite  des  marchandises  que  vous  vendez  a 
vos  clients.  Leur  belle  apparence  et  leur  longue  duree  est  une  autre  de  vos  con- 
siderations. Nos  marchandises  vous  offrent  tous  ces  avantages,  sans  compter 
celui  du  prix  modere. 

Avec  la  ligne  de  l'Etoile  Bleue  vous  avez  un  assortiment  illimite  au  choix,  de 
sorte  que  vous  n'aurez  pas  de  difficulty  a  y  trouver  exactement  les  modeles  que 
votre  clientele  tient  a  avoir  —  quelque  difficile  qu'elle  soit. 

Une  commande  d'essai  vous  convaincra  que  nous  pouvons  vous  donner  satis- 
faction sous  tous  rapports. 

SERVICE  RAPIDE  —  LIVRAISON  PROMPTE. 

Muser  Brothers  (Canada)  Limited 

Manufacturers  et  importateurs  de  dentelles,  garnitures  a  robes 
et  broderies,  Importateurs  de  nouveautes  de  f antaisie. 

12    RUE    STE-HELENE,     -     MONTREAL. 

New  York  Boston  Philadelphie  Chicago  Londres  Nottingham 

Baltimore      Los  Angeles       San  Francisco       Caudry  Le  Puy  St.  Gall 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  a.v.p. 
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Nos 

Chaises 

sont  faciles  a  vendre  et  de  bon- 
ne qualite.  Avec  un  assort- 
ment complet  de  nos  modeles 
vous  serez  en  position  de  repon- 
dre  a  tous  les  besoins  de  vos 
clients.  Notre  ligne  comprend 
une  grande  variete  de 

Chaises  de  salle a  Manger,  de 

cuisine,  de  veranda  et 

d'ameublement 

Sous  les  rapports  du  mode- 
le,  de  la  construction  et  du  fini 
nos  chaises  sont  sans  egales. 
Les  prix  auxquels  nous  les  ven- 
dons  assurent  un  bon  profit  au 
detaillant.  Si  vous  ne  connais- 
sez  pas  nos  produits,  ecrivez 
des  aujourd'hui  pour  avoir  des 
illustrations  et  notre  liste  de 
prix. 

%a  Manufacture 

be  Gbatees 
6e  Stanfolfc 

PRINCEVILLE,  P.  Q. 

[STANFOLD] 


A.  Amyot  &  Cie 

Manufacturiers  de 

VETEMENTS    EN    GROS 

pour   hommes   et   enfants 

ST-HYACINTHE,  P.  Q. 

Nos  voyageurs  parcourent 
toute  la  province  de  Que- 
bec. Si  vous  .ne  pouvez  at- 
tendee leur  visite,  ecrivez- 
nous  pour  avoir  nos  prix 
et  nos  conditions. 


En  temps  de  Guerre  comme 
en  temps   de   Palx,  I'Econo 
.mle  est  un  devoir  national. 


'Faites  disparattrc  ces  disgra- 
cieux  amas  de  papier  sur  vos 
plan-' hers  —  et  supprimez  le  dan 
ger  d'un  incendie, 
En  vous  servant  d'une  Prette 
Clim»x  a  metlre  le  papier  So 
bal  e»  vous  obtiendrez  le  plus 
haul  prix  pour  vos  papiers  de 
rebut. 

La  Preite  Cliirax  comprime  ft 
met  en  balles  votre  papier  pret 
pour  l'expedition. 
tile  sauve  du  temps,  du  travail, 
titnt  votre  etablissement  proprc 
-  et  convcrtit  en  argent  vos  pa- 
piers  de  rebut. 
Tout   en    acicr.     12    dinienncni 

"Dureia  toute  une  vie. 

CLIMAX  BALER  Co 

HAMILTON,  ONT. 


Ouate  en  Paquets 

"VICTORY"         "NORTH   STAR" 

"CRESCENT"        "PEARL" 

Ces  quatre  qualites  sont  cer- 
tainement  les  meilleures  qu'on 
puisse  obtenir  pour  le  prix.  Elles 
sont  manufacturers  avec  des 
matieres  de  premiere  quality 
soigneusement  choisies. 

Commandez-en  a  votre  fournisseur. 


Importations  et  Exportation* 
MAURICE  LESAGE 

Industriel  a  Amiens   (France) 

desirerait  entrer  en  relations  avec  industriels  ou  marchand* 
de  gros  canadiens  pour  I'exportation  au  Canada  d'artlclei 
manufactures  en  France.  II  serait  dispose  egalement  a  re- 
presenter   des    maisons   canadiennes    en    France. 

Les    industriels     desireux  d'entretenir  des  relations  com- 
merciales  en    France  sont  invites  a  6crire  a 

Maurice   Lesage 

Industrie!  a  Amiens    (France) 


En   ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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LES  ACCESSOJRES   DE    MODE 


(Suite  de  la  page  27) 

d'apres-midi.  Us  sont  faits  en  toute  sorte  de  jo- 
lis  tissus  ou  rubans.  Le  sac  avec  fermoir  est  peut- 
etre  le  plus  a  la  mode,  cependant  comme  c'est  la 
beaute  et  l'utilite  de  ces  articles  qui  comptent,  on 
peut  les  avoir  indifferemment  montes  ou  non  mon- 
ths. 

Sacs  d'utilite 

Le  sac  de  velours  semble  retrouver  sa  vogue 
de  l'an  dernier.  Le  prix  du  cuir  est  tellement  ele- 
ve  qu'il  y  a  longtemps  qu'on  ne  trouve  plus  de  jo- 
lis  sacs  de  cuir  a  bon  marche.  Le  sac  de  velours 
sera  done  adopte  par  la  classe  moyenne  et  la  clas- 
se  riche.  Le  velours  peut  aussi  etre  combine 
avec  la  tapisserie  et  les  l>rocarts  dans  toutes  sortes 
de  formes  nouvelles,  telles  que  le  panier.  La  for- 
me panier  nous  vient  de  Paris  ou  elle  a  slgne  un 
nouveau  bail  et  les  fabricants  copient  ce  modele. 

Les  fermois  sont  en  metal  argente  avec  sce- 
nes de  Hollande  et  le  sac  est  suspendu  par  une 
chaine  mince  en  argent.  D'autres  fermoirs  sont 
en  ecaille  qu  en  imitation  de  ce  produit 

Contrairement  a  l'usage  les  acheteurs  ont 
commande  les  bourses  pour  la  saison  d'hiver  avec 
courroie  sur  le  dessus  au  lieu  de  courroie  a  1'arriere. 
On  voit  encore  des  blagues  en  cuir  souple,  mais  elles 
sont  hors  de  prix,  ce  qui  certainement  en  reduira 
la  vente. 

Les  petites  boites  en  cuir  noir  ou  de  couleur 
sont  un  complement  approprie  pour  les  toilettes 
de  soiree.  Blen  que  les  prix  soient  eleves,  elles  se 
vendent  bien,  et  les  fabricants  ne  craignent  qu'une 
chose  c'est  de  ne  pouvoir  remplir  leurs  commandes. 

Une  courroie  pour  tenir  le  bebe  dans  sa  voi- 
ture  est  faite  de  ruban  plisse  sur  un  elastique,  des 
fleurs  en  satin  a  chaque  bout  et  au  centre  trois 
rubans  suspendus  portant  l'lin  un  anneau  et  les 
leux  autres  des  animaux  jouets  pour  amuser  le 
bebe  sans  crainte  de  les  voir  perdre. 

L'emploi  general  des  ceintures  interieures  dans 
es  jupes  et  les  robes  a  augmente  la  vente  des  ru- 
aans  mercerises  pour  ceintures. 

La  mode  des  chapeaux  releves  en  avant  remet 
m  faveur  les  boucles  d'oreille,  mais  il  semble  que 
^e  sont  seulement  les  perles  qui  seront  en  grande 
lemande  dans  cet  article. 

Une  vraie  saison  de  dentelle 

La  plus  importante  saison  pour  la  dentelle 
emble  s'ouvrir  dans  le  detail.  Les  fines  dentel- 
es    d'Irlande,  les  Chantilly,  la  Duchesse,  le  point 


gaze  sont  tres  demandes  pour  les  toilettes  de  soi- 
ree et  de  jolies  imitations  de  ces  differentes  den- 
telles  sont  maintenant  faites  en  Angleterre  pour 
repondre  aux  besoins  de  la  clientele  qui  n'a  pas  les 
moyens  de  se  payer  de  la  dnteflle  veritable.  Ces 
imitations  se  font  en  coton  ou  en  soie  et  coton  et 
conviennent  particulierement  pour  les  cache-cor- 
sets. La  dentelle  filet  est  egalement  en  faveur. 
La  valencienne  etroite  sera  plus  en  vogue  que  ja- 
mais pour  les  garnitures  de  lingerie. 

Gants 

Dans  le  commerce  de  la  ganterie,  il  n'y  a  au- 
cun  changement  en  ce  qui  concerne  la  matiere 
premiere  ou  les  prix.  Les  gants  de  tissu  envahis- 
sent  de  plus  en  plus  le  marche  et  1'emportent  de 
beaucoup  sur  les  gants  tannes  ou  mocha  pour  l'hi- 
ver.  Le  chevreau  et  le  suede  sont  presque  inabor- 
dables  pour  le  commerce  courant  et  il  y  a  peu  de 
vraisemblance  que  1'industrie  gantiere  en  France 
ne  retrouve  son  activity  avant  une  ou  deux  sal- 
sons.  La  France  a  prouve  son  pouvoir  etonnant 
pour  reconstruire  ses  industries  ruinees,  mais  dans 
le  cas  actuel,  c'est  la  matiere  premiere  qui  fait  de- 
faut. 

i 
Parapluies 

Les  petits  magasins  ont  subi  un  revirement 
complet  pour  la  vente  des  parapluies.  Au  lieu  de 
vendre  en  quantity  des  genres  bon  marche,  ils  les 
negligent  et  s'attaquent  maintenant  aux  modeles 
qui  semblaient  reserves  au  bijoutier  ou  au  magasin 
de  specialite  qui  etalait  quelques  parapluies  a  man- 
ches  d'or  ou  d'argent  pour  les  fetes.  Les  mar- 
c  hands  qui  achetaient  ces  articles  par  douzieme  ou 
quart  de  douzaine  les  achetent  mantenant  par 
douzaines. 

Les  anneaux  ou  bracelets  en  argent  ou  en  ba- 
kalite  sont  la  grande  nouveaute  dans  les  poignees. 
Lorsque  cet  article  devient  trop  cher,  il  est  rem- 
place  par  une  cordeliere  croisee  ou  tressee  atta- 
chee  sur  le  cote  ou  sur  le  dessus  du  manche. 

Les  bracelets  d'argent  qui  sont  a  la  mode  de- 
puis  plus  de  deux  ans  sont  encore  la  fantaisie  qui 
plait  le  mieux  dans  les  articles  riches.  Les  an- 
neaux sont  soit  absolument  unis,  soit  plats  avec  de- 
coration filigranee,  d'autres  encore  sont  en  chai- 
nes  d'argent  tressees.  Les  parapluies  sont  beau- 
coup  plus  chers  qu'ils  n'ont  ete  et  comme  toutes  les 
matieres  premieres  sont  rares,  il  n'y  a  aucune 
chance  de  voir  les  prix  baisser  d'ici  un  certain 
temps.  Ce  qui  ne  semble  pas  empecher  les  gens 
d'acheter  des  parapluies  et  comme  le  gout  du  pu- 
blic a  evolue,  il  n'est  pas  vraisemblable  que  les  ar- 
ticles bon  marche  retrouvent  leur  vogue  d'autre- 
fois. 
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La  meme  qualite  superieure  ! 

Le  prix  a  ete  legerement  augmente. 


QUALITE 

Les  bretelles  garantiea 
ont  conserve  leur  ancien- 
ne  haute  qualite!  Natu- 
rellement,  eela  veut  dire 
une  legere  hausse  dans 
le  prix,  mais  ce  sont  des 
valeurs  superieures  a  cel- 
les  que  vous  pouvez  avoir 
actuellement  a  leurs  prix. 
Par  exemple,  examinez  la 

Bretelle  resistante 

TIGER 


illustree  ci-dessous.  Elle 
est  encore  faite  avec  de 
solides  garnitures  de  cuir 
militaire;  avec  le  meme 
COUSSinet  resistant  en  ar- 
riere;  un  support  d'acier 
pour  les  attaches;  un 
renfort  en  arriere;  des 
coutures  doubles  partout. 
C'est  la  meilleure  valeur 
en  fait  de  bretelle  resis- 
tante sur  le  marche  ca- 
nadien  actuellement. 

POUR  TOUTES  CES 
RAISONS,  CHAQUE  MO- 
DELE  KING  EST  CE 
QU'IL  Y  A  DE  MIEUX 
DU    GENRE! 
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Renseignements  de  Trois-Rivieres   et 

d'Arthabaaka 

ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREM  ENT 

D'ARTHABASKA 

Du  15  au  20  septembre  1919. 

Vente— Alcide  Perrault  a  Alfred  Fecteau,  p.  o    378  et  autres 

St-Norbert,  $4,500,  $1,000  a/c 
Vente— Georges  Boulanger,  pere,  a  Wilfrid  Boulanger   p    414 
v     t       a,<?'  i6L6t  1/2  n-  e-  85'  st-Norbert,  $10,000,  $5,000  a/c' 
Vente-Alfred  Vezma  a  Alcide  Pepin,  26a,  2e  rang,  Stanfold, 

$250,  payees. 
Vente— Francois    Boucher   a   Arthur    Boucher,    14c,    8e   rang 

Stanfold,  $2,000,  dues. 
Vente— J.  P.  Guay  et  Aug.  Martineau  a  Bennett  Feeney    14a 

14b  et  %  o.  13,  2e  rang,  Stanfold,  $1,375,  payees 
Transport— Alphonse  Brisson  a  J.  Arthur  Frechette    sur  Ad(§- 

lard  Joyal,  $2,650. 
Vente— Oscar  Girouard  a  Alfred  Frechette,  10b,  8e  rang   Stan- 
fold, $1,950,  $550  a/c. 
Vente— Edouard  Garneau  a  Arthur  Corriveau,  91  et  p   s   o   90 

Ste-Helene,  $5,000,  $1,900  a/c. 
Vente— Victor    Demers    a    Francois    Boucher,    3,    Princeville 
$850,  $300  a/c.  ' 

Obligation— Damase    Gendreau    a    Mme    Helene    atte     24     6e 

rang,  Stanfold,  $500. 
Echange— Victor  Roux  et  Alphonse  Frechette,  p.  249  et  p    o 

250  et  p.  1,  Princeville. 
Vente— Cyrille  Bergeron  a    Edmond   Lariviere,  1/3  centre  241 

Bulstrode,  $1,600,  $1,000  a/c. 
Vente— Georges    Nolette    a    Oscar    Dion,    p     277     Ste-Helene 
$1,000,  $325  a/c.  "eiene, 

Vente— Succ.   Dame  Emilie  Fortier  a  Joseph  Frechette    348 

Ste-Helene,  $1,400,  $500.50  a/c. 
Vente     Ludger   Poisson    a    Ernest    Daigle    p    45    Ste-H61ene 

$1,450,  $800  a 
Vente— Thomas    Binette    a    Noe    Gardner,    p.    44     Ste-H<§lene 

$1,500,  $800  a/c. 
Vente— Freddy 'Binette  a  Arthur  Paquin,  378,  379  et  3S0    Ste- 
Helene,  $1,500,  $575  a/c. 
Marias..     Aime    Valliere    et    Mile    Marie-Anne    E.    Lachance 

communaute"  de  biens. 
Obligation— Antonio    Desharnais,    tils,    a    Georges    Bergeron 

p.  146,  Arthabaskaville,  $800. 
Vente— Roger  Tourigny  a  Arthur  Hebert,  p.  459    Ste-Victoire 

$50,  payees. 
Bail  a  rente  foneiere— J.  Ena  Auger  a  Philias  Lacroix,  p    454 

Ste-Victoire,  moyennant   $18  par  an. 
Vente— Ulderic   Boisvert   a   Amedee  Bolduc,  660  et   661    War- 
wick, $7,000.  $3,000  a/c. 
Donation     Philippe    C6te    et    ux.    a    Arthur    C6te,    p.    3a     3b 

P.  s.  e.  4b,  6e  rang.  Stanfold. 

Obligation— Francois    Pelchat   a   Telesphore    Lantagne     p    o 

2b,  p.  3a  et  3b,  6e  rang,  Stanfold,  $1,175. 

RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE 

20  SEPTEMBRE  1919. 

ARTHABASKA 

ACTIONS   EN   COUR    SUPERIEURE 

Jean-Baptiste  Bellefeuille  vs  Ph.  Leclerc.  do  Makamick.  $150. 

Francois  Dalphe  vs   Dominion  Express  Co.,  Montreal,  $331  83 

Edm.  Brochu  vs  Alex.  Roux.  de  Kingsey  Falls.  $390.00. 

Gregoire  Lafontaine  vs  Dame  Odelie  Boily,  tie  Quebec,  $451. ST, 

ACTIONS    EN    COUR    DE    CIRCUIT 
La    «?  crHe  de  PIessisvil>e  vs   Zeph.   Huot,  de   Ste-Victoire. 

JOS6?Il^evasseur  vs  Maiirlce  Beaulieu,  de  Shawinigan  Falls 
$35.00. 

JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE. 

I.  Mitchell   &   Co.,   Ltd..   vs   W.   Jacobson,   de   Black  Lake 

jugement  contre  le  defendeur  pour  $278. 78. 
J.  A.  Boivin  vs  Amateur  Gagne,  de  Lyster  Station,  jugement 

contre  le  defendeur  pour  $280.60. 

JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 
Dame  M.-L.  McArthur  et  al.  vs  Albert  Lamarre,  de  lieux  in- 

connus.  jugement  contre  le  defendeur  pour  $43  72 
Kodolphe    Baril    vs    Theoph.    Boisvert.    de    St-Adrien    d'Ham, 

Jugement  contre  le  defendeur  pour  $73.22. 
DECLARATION  DE  SOCIETE. 
Omer  Baril  et  Raoul  Hebert,  nSgociants  de  Plessisville.  fai- 

sant  le  commerce  comme  marchands  generaux.  agents  de 

machines    aratoires,    sous    les    nom    et    raison    soda] 

Baril  &  Hebert. 


DISSOLUTION  DE  SOCIETE 
De   Albertine    Valcourt,    sous   les    nom    et   raison    sociale    de 
"La  Cie  de  Colonisation  de  Stanfold". 

BUREAU   D'ENREGISTREMENT 

CITE   ET  DISTRICT   DES  TROIS-RIVIERES. 

Semaine  du   15  au  23  septembre. 

Obligation — Alfred  Sauvageau  a  Hortense  Lincey  et  al. 

Obligation — Arthur  Bellemare  a  Narcisse  Beauchemln. 

Obligation — Auguste  Desaulniers  a  Ephrem  Despins. 

Vente — Gaston  Martineau  a  Dame  J.  T.  Martineau. 

Quittance — Maxime  Blais  et  al.  a  Arthur  Lessard. 

Quittance — Virginie  Dion  a.  Edouard  Therrien. 

Quittance — Joseph  Paquin  a  Onesime  Boisvert. 

Quittance — Louis  Lavergne  a  Pierre  Julien. 

Dissolution  de  societe — Pichette  &  Prevost. 

Vente — Vve  Achille  Spenard  a  Joseph  Veilleux. 

Obligation — Joseph  Veilleux  a  Caisse  Populaire  Mont-Carmel. 

Obligation — Vve  Achille  Spenard  a  Abraham  Noel. 

Main-levee — Abraham    Noel   a  Vve  Achille   Spenard. 

Quittance — Philippe  A.  Heroux  a  Joseph  Guillemette. 

Quittance — Seminaire   Trois-Rivieres   a   Alcide   Grenier   et   al. 

Declaration  sociale — J.  W.  Abran  &  Cie. 

Vente-    Alexandre  Masse  a  Alfred  Houle. 

Quittance — Jos.  Caron  a.  J.  L.  Durand 

Quittance— Seminaire  Trois-Rivieres  a   Alexandre  Masse\ 

Conventions     Wayagamack  P.  &  P.  Co.  a  Quebec  Savings  & 
Trust  ( 

Vente   -A.  E.  Guillemette  a  C.  H.  Flamand. 

Obligation—  Edouard  Dube  a  Narcisse  Beauchesne. 

Quittance— Leopold    Bouchard   a  F.  E.  Tourigny. 

Vente     Vve  Henri  Beaulieu  a  Louis  Garceau. 

Vente     Ernest   Houle  a  Emile  Hamel. 

Vente    Arthur  Bourassa  a  Helena  Gayouska. 

Vente     Joseph  Grenier  a  Theodore  Philibert. 

Obligation     Nazarie  Garceau  et  al.  a  Dame  Philorum  Garceau. 

Quittance  -  Azarias   Ricard   el   al.  :'i    [sale  Lampron. 

Quittance  -Majorique  Lafreniere  a  Nazarie  Garceau, 

Quittance     L.  z.  Bertrand  a  Vve  Henri  Beaulieu  et  al. 

Quittance     Vve  Edouard  Perron  a  Augustin  Bourassa. 

Quittance     Odile  (ielinas  el  al.  a  Arthur  Bourassa. 

Obligation— Wellie  Ferron  a  Vve  .1.  B.  Fregeau. 

Quittance     Vve  J.   Ii.   Fregeau   a   Corporation   Trois-Rivieres. 

Obligation — L.  P.  Dallaire  a  Zephirin   Fontaine. 

Garantie   hypothficaire— Vve   Maxime   Boisvert   a  Alfred  Bour- 

nival. 
Transport      Dame  Jos.  Lamothe  a  Cecile  et  Angeline  Lamothe. 
Ratification— Norton  Perkins  a  Guy  Dover. 
Obligation — Archille  Fugere  a  Dame  Edouard  Ferron. 
Conventions     The    Wabasso    Cotton    Co.    a    The    North    Shore 

Power  Co. 
Vente      Dame     ('     J.     N.     Teasdale    a     The     Canadian    Pacific 

Railway. 
Obligation-    Thomas  Page  a   The   Belgo  C.   I'.   &   P.  Co. 
Vente     Jos.  Vadeboncoeur  et  ux.  a  Alide  et  Jos.  Bellemare. 
Vente     Wellie  Duponl  a  Xapoleon  Rouette. 

Joseph   Hubert   a   Emile  Doro  et   Alphonse  Roy. 
Obligation     Adolphe  Lajoie  a  Sarah  Blais. 
Obligation— Elie   Bourassa   a   Vve    Harry   Leniire. 
Obligation — Vve  Louis  Pothier  a   Vve  Ludger  Duval. 


LES  TRACAS  D'UN  MARCHAND  ET  COMMENT 
LES  EMPECHER. 


,«•.  < 


Telle  a  ete  le  sujet  d'une  conference  faite  mer- 
credi  et  jendi  de  cette  semaine  a  la  salle  des  Arti- 
sans, rue  St-Denis,  par  M.  W.  H.  Farley,  de  Dayton, 
Ohio.  M.  Farley  a  developpe  son  sujet  comme  seul 
un  conferencier  d'une  grande  experience  pouvait  le 
faire.  II  a  agremente  sa  causerie  de  vues  animees 
qui  lui  ont  permis,  grace  a  des  scenes  pour  ainsi  dire 
"vecues",  d'illustrer  d'une  facon  pratique  les  ennuis 
que  peuvent  s'eviter  les  marchands  en  adoptant  un 
systeme  pratique  et  moderne  pour  la  tenue  de  leur 
magasin.  Le  sujet  traite  par  le  conferencier  est 
tres  important  et  nous  nous  proposons  de  publier 
la  semaine  prochaine  un  compte  rendu  aussl  com- 
plet  que  possible  de  cette  conference. 
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Les  coutures  faites  a  la  soie  ne  se  defont 
pas.  —  Servez-vous  toujours  de  la 

80IE  CORTICELLI 

Voila  notre  message  aux  femmes  du  Canada 

La  soie  CORTICELLI  est  implantee  pour  tou- 
jours dans  les  tissus  de  soie  du  monde  textile. 
Chaque  f  il  CORTICELLI  porte  sa  pleine  garan- 
tie  de  qualite.  Chaque  rouleau  de  soie  CORTI- 
CELLI est  "parf  ait  sous  tous  rapports".  Le  ma- 
nuf  acturier,  le  marchand,  le  consommateur  ont 
la  garantie  que  cette  soie  est  la  meilleure  sur  le 
marche— Avec  la  CORTICELLI  la  qualite  est  la 
premiere  consideration  depuis  le  premier  jus- 
qu'au  dernier  precede  de  fabrication. 

Belding  Paul  Corticelli  Limited 

Montreal  Toronto  Winnipeg'  Vancouver 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Circulations". 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
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L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
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LE  TRIBUNAL  DU  COMMERCE 


La  semaine  derniere,  le  tribunal  du  commerce 
a  ete  l'objet  d'une  discussion  assez  vive  a  la  Chani- 
bre  des  Communes.  L'on  reproche  aux  membres 
de  ce  tribunal  de  rendre  des  decisions  arbitraires 
qui  seraien:  de  nature  a  nuire  aux  interets  du  com- 
merce et  des  cultivateurs,  et  consequemment  aux 
meilleurs  interets  du  pays. 

II  est  evident  que,  dans  un  pays  comme  le 
notre,  ou  les  lois  commerciales  ne  recoivent  gene- 
ralement  qu'une  etude  peu  approfondie  avant 
d'etre  adoptees,  il  soit  assez  difficile  pour  le  tribu- 
nal du  commerce  de  pouvoir  trouver  immediate- 
ment  le  point  juste  dans  le  travail  qui  leur  a  ete 
confie.  Cependant,  il  y  a  certains  principes  qui  au- 
raient  du  etre  adoptes  des  le  debut  des  seances  de 
ce  tribunal  de  commerce,  et  qui  auraient  pu  avoir 
pour  effet  de  retablir  la  confiance  du  public  de 
meme  que  celle  des  marchands  et  des  manufactu- 
riers. 

Toute  decision  prise  par  ce  tribunal  qui  peut 
laisser  croire  a  une  injustice  ou  a  la  persecution  ne 
peut  produire  de  bons  resultats,  de  meme  que  la 
fixation  de  prix,  ou  la  limite  etablie  d'une  maniere 
arbitraire  sur  certaines  marchandises  ne  peut  pas 
facilement  etre  maintenue.  Par  exemple  il  est  re- 
lativement  facile  pour  quiconque  ayant  l'autorite 
(le  ce  faire,  de  decreter  que  le  prix  du  lait  ne  doit 
pas  etre  augmente,  mais  pour  etre  juste,  il  faudrait 
qu'une  enquete  serieuse  eut  demontre  qu'actuelle- 
men;  le  cultivateur  regoit  un  prix  suffisant  ou  ex- 
orbitant pour  cet  article  de  premiere  necessite. 

Les  faits  seuls  doivent  guider  les  membres  du 
tribunal  du  commerce  dans  leurs  decisions. 

11  n'est  pas  suffisant  que  quelqu'un,  quel  qu'il 


soil,  exprime  l'opinioii  que  les  prix  (run  article  de 
premiere  necessite  sont  trop  eleven  pour  que,  im- 
m^diatement,  un  jugement  soi;  rendu  interdissant 
I'augmentation  des  prix,  ou  decretant  une  reduc- 
tion. 

II  faut  d'abord  determiner  si  les  producteurs 
profitent  d'une  maniere  exageree  de  leur  situation, 
ou  s'ils  n'exigent  qu'un  profit  raisonnable,  ou  si 
leur  declaration  qu'ils  produisent  a  perte,  est  exac- 
te  ou  non. 

Nous  pourrions  faire  la  meme  argumentation 
concernant  la  limite  des  profits  sur  le  sucre.  La  li- 
mite  de  profit  d'un  sou  la  livre  a  ete  adoptee  sans 
s'enquerir  si  les  marchands  de  details  font  un  pro- 
fit exhorbitant  ou  non  en  vendant  le  sucre  a  un 
centin  de  benefice  la  livre.  Cette  maniere  d'agir 
aura  certes  des  consequences  facheuses  et  pour  le 
public  et  pour  le  commerce. 

Nous  avions  espere  que  ce  tribunal  du  com- 
merce aurait  ete  un  aide  pour  les  producteurs  et 
les  distributees  honnetes  a  se  debarrasser  de  la 
concurrence  deloyale  qui  leur  est  faite  par  les  pro- 
fiteurs  et  les  exploiteurs  mais  la  tournure  que 
prennent  les  choses  nous  laisse  perplexes  et  in- 
quiets. 


LES    RELATIONS   DES   BANQUES  AVEC    LEURS 
CLIENTS 


Les  banques  jouissent  de  privileges  tres  eten- 
dus,  et  d'apres  la  nature  des  relations  d'affaires 
qu'elles  ont  avec  leurs  clients,  elles  deviennent  en 
possession  d'informations  qui  devraient  etre  consi- 
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derees  d'un  caractere  prive. 

Ensuite,  dans  la  routine  ordinaire  des  affai- 
res de  banque,  il  y  a  mille  et  un  moyens  a  la  dispo- 
sition du  gerant  d'une  banque  ou  d'une  succur- 
sale  dont  il  peut  se  servir  pour  taquiner  ou  etn- 
nuyer  quelqu'un  qui  n'a  pas  le  don  de  lui  plaire, 
meme  exercer  des  petites  vengeances  personnel- 
les,  mais  nous  comprenons  bien  que  les  gerants  de 
banque  comme  les  employes  ne  sont  pas  tous  des 
perfections  humaines,  et  que  comme  les  autres,  ils 
ont  leurs  heures  de  bonne  et  mauvaise  humeur. 

II  arrive  aussi  que  par  1'influence  de  certains 
gros  actionnaires,  certains  individus  arrivent  a  la 
position  de  confiance  de  gerants  de  banque  sans 
avoir  les  qualifications  personnelles  voulues  pour 
remplir  cette  position  avec  dignite  et  avec  tact. 

Nous  voudrions  voir,  surtout  dans  nos  ban- 
ques  canadiennes  franchises,  toutes  ces  positions 
de  grandes  responsabilite  remplies  par  des  hom- 
ines qui,  par  leur  education  et  leur  entrainemenl , 
sauraient  considerer  leur  position  comme  ayant 
un  caractere  professionnel,  et  ne  seraient  pas 
plus  exposes  a  creer  inutilement  des  ennuis  a  qui 
que  ce  soit  que  le  sont  les  avocats  ou  les  medecins 
dans  leurs  rapports  avec  leurs  clients. 

Dans  le  comerce  surtout,  cette  question  a  une 
importance  capicale.  Le  credit  d'un  marchand  ou 
d'un  commercant  repose  sur  la  confiance  de  ses 
fournisseurs,  et  cette  confiance  peut  etre  ebranlee 
par  la  plus  legere  indiscretion. 

II  y  a  aussi  certains  employes  de  banque  qui 
ne  se  genent  pas  de  retenir  les  fonds  par  telephone 
pour  les  cheques  tires  sur  une  autre  banque  ou  sur 
une  autre  succursale.  II  arrive1  meme  qu'au  lieu 
de  faire  la  presentation  reguliere  d'une  traite  a  un 
commencant,  l'employe  de  la  banque  se  contente 
de  lui  telephoner  pour  lui  dire  qu'il  detient  une 
traite  sur  lui,  et  lui  demande  simplement  s'il  desire 
l'accepter  et  la  payer,  et  dans  ces  conditions,  pres- 
que  invariablement,  la  traite  est  refusee  et  retour- 
nee.  Le  marchand  de  gros  ou  le  manufacturier  qui 
a  fait  la  traite  se  trouve  a  avoir  paye  pour  un  ser- 
vice qu'il  ne  recoit  pas. 

Dans  le  cours  de  la  semaine  ecoulee,  il  est  ve- 
nu  a  notre  connaissance  que  Monsieur  Jules  Ha- 
mel,  gerant  de  la  succursale  centre  de  la  Banque 
Hochelaga,  274  rue  Ste-Catherine  Est  aurait  de- 
vi6  sans  necessite  de  la  routine  ordinaire  des  affai- 
res de  banque.  Nous  savons  bien  que  cette  chose 
s'est  passee  en  dehors  de  la  connaissance  du  Con- 
seil  d'Administration  de1  la  Banque  Hochelaga  ou 
de  son  gerant-general.  Nous  snous  proposons  de 
faire  une  petite  enquete  afin  de  decouvrir  la  raison 
de  cette  conduite  etrange1.  Nous  demandons  a 
Monsieur  Jules  Hamel  si  cette  conduite  etrange  a 
ete  tenue  exclusivement  dans  l'interet  de  la  Ban- 
que Hochelaga,  ou  faite  dans  le  but  d'exercer  une 
vengeance  personnelle?  Nous  reviendrons  sur  le 
sujet  en  temps  et  lieu. 


LA  CHAMBRE  DE  COMMERCE  FIXERA  LES 
PRIX  DES  ALIMENTS. 


Les  officiers  de  la  Chambre  de  Commerce  disen 
que  des  nouvelles  hausses  de  prix  des  pro 
duits  alimentaires  ne  seront  pas  toleres.  — 
lis  fixeront  les  prix  de  tous  les  produits  ali 
mentaires  dans  un  avenir  prochain.  —  Or 
doit  se  conformer  a  la  reglementation  di 
sucre. 


La  Chambre  de  Commerce  s'est  deplacee  et  t 
visite  les  differentes  parties  du  Canada,  M.  W.  F 
O'Conner  s'informant  des  conditions  a  Toronto  ei 
a  Hamilton  et  le  juge  Robson  enquetant  a  Winni 
peg.  Jusqu'a  present,  il  n'y  a  pas  eu  de  resultat; 
bien  definitifs  a  noter,  quoique  si  la  Chambre  main 
tient  l'attitude  qu'elle  a  adoptee  en  certains  cas,  les 
resultats  ne  tarderont  pas  a  se  faire  sentir. 

L'affirmation  faite  a  Hamilton  recemment  pai 
M.  O'Connor  est  que:  "Ce  n'est  pas  le  momen 
d'augmenter  les  prix.  Les  prix  devraient  baisse: 
graduellement.  A  ce  propos,  j'annonce  a  presen 
que  tous  les  vendeurs,  depuis  le  fermier  qui  aug 
mente  les  prix  du  lait  jusqu'a  tous  autres  se  livran 
a  pareille  manoeuvre  qu'ils  seront  juges  coupable:, 
d'offense  et  punissables  d'une  amende  de  $1,000  e 
de  deux  ans  d'emprisonnement." 

C'est  la  une  indication  de  ce  qu'on  peut  atten 
dre  si  les  decisions  de  la  Chambre  sont  mises  en  vi 
gueur  energiquement.  L'affirmation  de  M.  O'Con 
nor  aux  Producteurs  de  lait  de  Toronto  qu'il  ne  leu 
serait  pas  permis  d'augmenter  arbitrairement  le 
prix,  semble  indiquer  que  la  mise  en  vigueur  <5ner 
gique  des  principes  adoptes  est  un  fait  accompl 
La  fixation  du  profit  sur  le  sucre  est  le  premier  pa 
fait  dans  la  voie  de  la  fixation  generale  des  prix  qu 
selon  M.  O'Connor,  doit  s'etendre  a  tous  les  pre 
duits  alimentaires.  II  a  ete  dit  de  facon  certain 
que  cette  fixation  des  prix  etait  actuellement  sou 
consideration  et  qu'elle  serait  mise  en  vigueur  auf 
sitot  que  les  enquetes  auront  etabli  les  prix  equita 
bles  des  differentes  commodites  alimentaires.  0 
ne  saurait  dire  combien  serieusement  le  commerc 
sera  affecte  par  cette  action  tant  qu'on  ne  conna 
tra  pas  sur  quelle  base  ces  prix  seront  fixes. 

Mais,  il  y  a  une  chose  certaine,  c'est  que  l'ep 
cier  doit  se  conformer  strictement  a  la  loi  concei 
nant  les  prix  fixes  par  la  Chambre.  Cette  Chambi 
a  des  pouvoirs  exceptionnels  et  entend  en  use 
Quelques  marchands  qui  n'ont  pas  respecte  les  < 
donnances  de  prix  declarees  par  la  Chambre  en  ( 
qui  a  trait  au  sucre  ont  recu  ordre  de  comparaiti 
devant  la  Chambre.  En  outre  de  toute  penalite  q 
peut  etre  imposee,  la  notoriete  de  telles  poursuitf 
ne  peut  qu'etre  dommageable.  Le  prix  fix6  sur 
sucre  est  une  loi,  et  c'est  folie  de  la  part  du  ma! 
chand  que  de  vouloir  s'y  soustraire,  quelque  sc 
son  jugement  personnel  des  merites  de  la  loi. 
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LES  THES  FONT  MONTRE   DE   HAUSSES 
REGULIERES. 


La  position  du  change  sur  la  roupie  rend  extreme- 
ment  difficile  la  fixation  de  prix  sur  les  thes 
des  Indes  et  de  Ceylan. 


Le  marche  des  thes  ne  manifeste  pas  de  tendance 
a,  la  baisse,  bien  que  les  marchands  soient  capables 
d'offrir  des  thes  au  commerce  a  des  prix  un  peu 
au-dessous  de  ceux  qui  ont  prevalu  depuis- quelque 
temps.  Les  importateurs  peuvent  difficilement  ache- 
ter  des  thes  indiens  a  cause  de  la  situation  du 
change.  Le  taux  courant  du  change  sur  la  roupie 
est  de  Is.  10y2d.  compare  au  change  normal  de  Is. 
4d.  En  outre  du  taux  present,  les  banquiers  char- 
gent  12  pour  100  de  prime  pour  les  negociations,  ou 
sans  cela  ils  ne  veulent  pas  du  tout  vendre  de  chan- 
ge. II  est  done  tres  difficile  pour  les  acheteurs  de 
the  de  faire  des  affaires.  Les  cotations  sur  les  thes 
des  Indes  et  de  Ceylan  sont  tellement  sujettes  au 
cours  du  change  qu'il  est  presque  impossible  de 
donner  des  prix  sur  ces  thes.  Les  valeurs  sont  tres 
elevees  et  rien  n'indique  des  niveaux  plus  faibles 
avant  quelque  temps.  Un  importateur  de  the  disait 
que  pour  les  thes  de  Java  qui  etaient  a  40  cents  il  y 
a  deux  mois,  il  fallait  payer  aujourd'hui  46  cents 
pour  les  importer.  Les  stocks  de  the  detenus  au 
Canada  montrent  des  epuisements  rapides  et  le 
commerce  semblerait  etre  bien  avise  en  achetant 
tandis  qu'il  le  peut  des  thes  aux  prix  actuels.  Avec 
les  nouveaux  thes  achetes  a  des  prix  anormaux,  le 
marche  sur  place  devra  refleter  une  situation  plus 
forte  avant  longtemps. 

La  tendance  des  cafes  est  plus  facile,  mais  cela 
ne  s'applique  pas  aux  cafes  doux.  Ils  sont  d'un  ap- 
provisionnement  rare  et  difficiles  a  obtenir.  Les 
cafes  du  Brezil  sont  plus  abondants  et  le  sentiment 
du  marche  sur  cette  sorte  est  une  tendance  a  la 
hausse. 


PERSPECTIVES    DES    PRIX    PLUS    BAS 
POUR  LE  FOIN. 


Certains  gros  acheteurs  de  foin  avec  lesquels 
ous  nous  sommes  entretenus  cette  semaine  nous 
ont  donne  comme  suit  leur  opinion  sur  la  tendan- 
ce du  marche  pour  cette  commodity 

L'an  dernier,  il  y  eut  une  forte  demanae  cons- 
tante  des  Etats-Unis.  Une  grosse  quantite  de  foin 
lut  dingee  dans  les  Etats  de  la  Nouvelle  Angieterre 
1  Europe  obtint  aussi  sa  grosse  part  d'approvi- 
sionnement.  Cette  annee,  les  demandes  ont  ete  plus 
suites  et  il  n'y  a  presque  pas  d'acheteurs  a  pre- 
sent. On  ne  s'attend  pas  a  ce  qu'il  y  alt  un  fort 
mouvement  vers  le  sud  cette  annee.  II  y  a  quelque 
mouvement  en  ce  moment  pour  1'ouest.  L'Alberta 
sest  meme  assure  du  foin  sur  notre  marche,  et  en- 


core  que  les  taux  de  fret  soient  onereux,  on  ait  que 
le  foin  peut  etre  achete  ici  a  $22  la  tonne  et  trans- 
porte  a  la  province  ensoleillee  si  privee  de  cette  ne- 
cessity pour  $14.00  au-dessus  du  prix  d'acliat.  Une 
autre  information  dit  qu'il  y  a  eu  une  amelioration 
considerable  dans  quelques  regions  de  l'Ouest,  par 
suite  des  pluies  recentes,  mais  que  le  marche  ab- 
sorbera  encore  du  foin  d'ailleurs. 

Les  fermiers  maintiennent  leurs  prix  eleves, 
pensant  qu'ils  pourront  obtenir  les  prix  de  l'an  pas- 
se pour  leur  recolte.  Mais  on  estime  en  general 
qu'ils  devront  vendre  moins  cher.  Lorsque  ies  fer- 
iuiers  verront  les  prix  decliner  de  $3.00  a  $4.00  la 
tonne,  ils  seront  bien  inspires  de  vendre.  Cela  jet- 
tera  de  grosses  quantites  sur  le  march"  et  tout 
donne  a  penser  que  les  prix  se  stabiliseront  a  $15 
avant  la  fin  de  la  pres^nte  saison. 


LES   PRIX   DU    MIEL   BAISSERONT-I  _S? 


Les  restrictions  d'exportation  devraient  etre  un 
puissant  facteur— Les  apiculteurs  se  disent 
completement  independants  —  Avec  les  sur- 
plus de  l'an  dernier  la  tendance  devrait  etre  a 
la  baisse. 


"Quelles  sont  les  previsions  d'approvisionne- 
ment  de  miel  et  quelles  sont  les  tendances  des  prix?" 

En  reponse  a  cette  question  posee  a  un  gros 
producteur  de  Montreal  qui  fait  de  fortes  affaires 
de  miel  chaque  saison  celui-ci  dit  que  la  production 
etait  abondante.  Des  chiffres  comparatifs  avec  la 
saison  de  1918  ne  peuvent  encore  etre  fournis,  mais 
les  rapports  recus  des  apiculteurs  de  la  province  de 
Quebec  indiquent  une  grosse  production.  II  y  aura 
une  quantite  considerable  de  miel  de  trefle  et  beau- 
coup  de  miel  de  la  variete  foncee  ou  de  sarasin. 

II  y  a  toujours.une  bonne  demande  pour  le  miel 
dans  cette  partie  du  Canada;  il  y  est  considere  com- 
me un  bon  produit  alimentaire.  "Le  miel  est  un 
luxe  cependant,  et  les  gens  ne  paieront  pas  un  prix 
excessif  pour  ce  produit"  disait  l'interlocuteur  en 
question.  "Quand  le  prix  atteint  plus  de  30c  le  ga- 
teau de  miel  au  consommateur,  il  n'y  a  guere^de 
chance  qu'il  se  vende  librement." 

On    dit    que    les  apiculteurs  ont  demande  des 
prix  ridiculement  eleves  et  qu'il  n'y  a  eu  qu'un  nom- 
bre  iimite  de  vente  de  miel  1919  pour  cette  saison 
A  moms  que  les  prix  ne  baissent,  il  ne  se  fera  pas 
beaucoup  de  ventes    pour  ce  produit;  nous  n'ache- 
tons    pas  dans  les  prix  de  30  cents  la  livre  comme 
certains  producteurs  nous  demandent.     II  y  a  en 
core  beaucoup  de  miel  de  1918".     Telle  est  la  de 
claration  de  la  personne  bien  informee  qui  nous  ren- 
seignait. 

II  est  bon  de  remarquer  que  1'exportation  du 
miel  la  saison  derniere  fut  tres  importante  et  que 
cette  condition  permit  aux  producteurs  de  mainte- 
mr  et  d'obtenir  des  prix  eleves.    Cette  annee   il  y  a 
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peu  de  ventes  de  miel  pour  l'exportation,  et  ce  fait 
aura  son  influence  retrograde  sur  les  prix  du  mar- 
che  canadien.  II  y  a  eu  aussi  une  importation  con- 
siderable de  miel  en  gateaux  des  Etats-Unis  et  Ton 
peut  s'attendre  a  nouveau  a  de  la  concurrence  sur 
ce  marche. 

Comme  deja  dit,  le  miel  en  gateaux  est  popu- 
laire  a  un  prix  qui  n'est  pas  excessif. 


LA  SITUATION   DU  SUCRE  MONTRE  DES 
SIGNES  D'AMELIORATION. 


Les  difficultes  de  la  situation  sucriere  qui  sem- 
blent  avoir  prevalu  pendant  ces  dernieres  semaines 
paraissent  devoir  diminuer  sensiblement.  Depuis 
quelque  temps  les  arrivages  aux  ports  de  nos  cotes 
etaient  bien  faibles  pour  rencontrer  les  besoms  et 
une  tendance  a  la  hausse  en  a  ete  le  resultat.  Les 
plus  recents  rapports  concernant  les  arrivages 
montrent  des  receptions  aux  ports  americams  de 
l'Atlantique  de  85,526  tonnes  avec  des  stocks  de  72,- 
958  tonnes  et  du  sucre  en  voie  de  raffinage  pour 
55,000  tonnes,  ce  qui  indique  qu'il  se  forme  lente- 
ment  une  reserve  tel  qu'il  est  essentiel  pour  un 
commerce  stable.  En  ce  moment,  le  sucre  brut  est 
regu  au  Canada  et  plusieurs  cargaisons  sont  signa- 
lees  pres  des  ports.  Quelques  raffineries  qui  avaient 
ete  fermees  ont  repris  leurs  operations  et  dans  un 
laps  de  temps  raisonnable,  les  conditions  seront  re- 
venues a  la  normale.  II  n'y  a  pas  d'indication  dun 
retour  aux  recentes  difficultes.  Le  manque  de  su- 
cre a  atteint  et  passe  son  point  culminant,  et  les 
stocks  iront  a  present  sans  cesse  en  s'ameliorant. 
11  y  a  d'ailleurs  quantite  de  controverses  en  ce  qui 
a  trait  a  l'industrie  du  scucre.  L'action  de  la  Cham- 
bre de  Commerce  de  fixer  les  prix  n'a  guere  ren- 
contre de  faveur  parmi  les  agents  de  distribution 
concernes  qui  y  voient  un  antagonisme  regrettable. 
II  n'est  pas  douteux  que  les  raffineurs  se  trou- 
vent  en  face  d'une  situation  tres  difficile  en  main- 
tenant,  en  ce  moment,  le  commerce  du  sucre  dans 
les  limites  de  prix  fixees  par  la  Chambre  de  Com- 
merce, lis  ont  fait  ces  annees  passees,  de  bons  pro- 
fits sur  les  affaires  d'exportation,  ce  qui  leur  a  per- 
mis  de  se  contenter  d'un  profit  plus  limite  au  Cana- 
da, et  a  l'heure  presente  ils  se  trouvent  avec  ce  pro- 
fit reduit  et  leur  commerce  d'exportation  pratique- 
ment  nul.  En  outre,  les  raffineurs  ont  a  faire  face 
a  de  serieuses  augmentations  dans  les  prix  de  la 
nouvelle  recolte.  Le  sucre  du  Perou  a  ete  achete 
par  les  raffineurs  canadiens  a  $7.25  c.  i.  f.  New- 
York,  pour  expedition  en  septembre,  tandis  que  la 
nouvelle  recolte  de  Demerara  a  ete  offerte  de  $8.00 
a  $8.25  c.  i.  f.  New  York,  et  celle  de  Cuba  a  $6.50 
f.  o.  b.  Cuba.  Avec  ces  differences  de  prix  sur  les 
stocks  de  sucre  brut,  il  est  tres  difficile  de  voir  com- 
ment un  prix  maximum  de  11  cents  au  detaillant 
peut  etre  maintenu,  encore  que  ce  soit  la  la  preten- 
tion de  la  Chambre  de  Commerce.     Depuis  que  la 


decision  de  la  Chambre  de  Commerce  a  ete  rendue 
publique,  une  nouvelle  hausse  du  sucre  a  ete  de- 
clared par  un  raffineur,  ce  qui  porte  le  prix  ae  cette 
raffinerie  a  $11.00  a  Montreal. 

II  y  a  aussi  un  autre  facteur  qui  est  de  quelque 
importance,  c'est  la  pretention  du  detaillant  de  ne 
pouvoir  vendre  du  sucre  avec  une  marge  ae  profit 
d'une  cent  par  livre,  et  que  s'il  fait  ainsi,  le  deficit 
encouru  doit  etre  comble  par  quelque  autre  source, 
de  telle  sorte  que  l'economie  supposee  decoulant 
de  la  limite  de  profit  a  un  centin  pour  le  detaillant 
n'en  represente  pas  une  en  realite  pour  le  ccnsom- 
mateur. 


LE  SUCCES  DE  L'EXPOSITION  DE  QUEBEC. 


L'exposition  de  Quebec  a  remporte  cette  annee 
un  beau  et  legitime  succes. 

On  enregistrera,  cette  annee,  une  fois  le  rap- 
port complet,  un  record  de  recettes  au  Pare  ae  1'Ex- 
position,  soit  la  jolie  somme  de  $90,000.  Les  depen- 
ses  generates  auront  ete  de  $70,000  au  plus,  ce  qui 
accuse  un  excedent  de  $20,000  et  ce  qui,  dans  les 
circonstances,  constitue  un  gros  succes.  C'est  me- 
me  le  plus  beau  succes  que  la  Commission  de  1'Ex- 
position  ait  remporte  depuis  >que  cette  derniere 
existe. 

A  la  suite  de  cette  exposition',  les  exposants, 
nous  a  declare  le  secretaire  general,  se  sont  mon- 
tres  absolument  satisfaits.  II  recevait  ces  jours-ci 
une  lettre  d'un  exposant  de  Montreal  qui  lui  assu- 
rait  que  durant  les  quatre  derniers  jours  de  la  se- 
maine  de  l'Exposition,  il  avait  fait,  dans  ie  pare 
meme  des  affaires  pour  pres  de  $32,000. 

Le  rapport  annuel  detaille  de  la  Commission 
de  l'Exposition  sera  pret  dans  quelques  semaines. 


LA  MAISON  RENE  T.  LECLERC. 


Nous  avons  appris  avec  plaisir  que  la  maison 
R.   T.  Leclerc,     agents-financiers     bien  connus  a 
Montreal,  viennent  /de  s'assurer     les  services  du, 
lieutenant-colonel  Hughes  L.  DeMartigny,  qui  rem- 
plira  les  fonctions  de  gerant  des  ventes  a  Montreal 
et  de  la  statistique.     Le  lieutenant-colonel  DeMar- 
tigny est  parti  pour  la  guerre  en  1915  avec  le  glo 
rieux  22ieme,  et  est  revenu  en  commandement  di 
lOieme  bataillon  de  reserve.     Avant  la  guerre,  1< 
lieutenant-colonel  DeMartigny  etait  secretaire  prii 
ve  du  president  du  transcontinental,  position  qu'i 
a  occupe  pendant  plusieurs  annees.    II  a  aussi  et' 
secretaire  du  vice-president  de  la  Compagnie  d'As. 
surance  Vie  Equitable,  a  New  York,  et  dans  ces  dif 
ferentes  positions,  il  a  acquis  une  experience  de 
affaires  d'administration  et  de  finance.    Nous  fel: 
citons  la  maison  R.  T.  Leclerc  de  se  choisir  un  C0| 
laborateur  aussi  qualifie,  et  nous  souhaitons  plei 
succes  au  lieutenant  colonel  DeMartigny. 
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No  10 


Un  aper^u  du  marche  des  nouveautes  de  Montreal 


Le  mois  d'aout  a  ete  un  mois  de  ventes  de 
liquidation  dans  tous  les  magasins  de  detail.  Les 
robes  et  jupes  lavables  ainsi  que  les  sweaters  ont 
ete'  particulierement  en  vedette.  Les  premiers 
jours  du  mois  virent  une  vente  exceptionnelle  de 
robes  lavables  pour  la  saison  de  l'annee,  en  depit 
du  fait  que  le  temps  fut  inusuellement  froid.  Avant 
le  milieu  du  mois  les  premiers  echantillons  de  cha- 
peaux  d'hiver  et  de  costumes  d'autonme  avaient 
fait  leur  apparition  dans  les  vitrines  et  les  fourru- 
res  d'hiver  dans  les  formes  de  capes,  d'habits  a 
basques  et  d'echarpes  etaient  largement  etalagees 
par  les  fourreurs. 

Les  manufacturiers  de  manteaux  et  de  costu- 
mes ont  e  e  extremement  affaires  par  les  premieres 
livraisons.  La  prolongation  de  la  greve  dans  les 
manufactures  de  Toronto  apporta  des  ordres  pres- 
ses aux  manufacturiers  locaux.  Un  certain  nombre 
de  detaillants  de  Montreal  qui  avaient  place  des 
commandos  a  Toronto  conserverent  cependant 
assez  de  confiance  dans  la  promesse  d'un  reglement 
rapide  pour  permettre  que  leurs  commandes  aux 
manufacturiers  de  Toronto  ne  fussent  pas  annu- 
lees. 

Les  manufacturiers  de  manteaux  et  de  costu- 
mes font  rapport  que  la  demande  de  l'Ouest  du  Ca- 
nada manifeste  une  faveur  beaucoup  plus  marquee 
pour  les  manteaux  separes  que  pour  les  costumes, 
ce  qui  n'est  en  somme  que  naturel,  vu  les  condi- 
tions de  temperature  qui  prevalent  dans  l'Ouest. 
Bien  que  la  saison  soit  consideree  comme  devant 
etre  exceptionnellement  bonne  pour  les  costumes, 
la  demande  vient  principalement  des  plus  grandes 
villes.  La  large  emmanchure  est  une  caracteristi- 
tique  de  la  plupart  des  manteaux  separes.  Les  sil- 
vertones,  les  velours  et  les  cheviots  sont  les  tissus 
favoris.  Certains  manteaux  ont  le  col  et  les  pare- 
ments  en  fourrure,  bien  que  la  majorite  n'aient  que 
les  cols  en  fourrure.  Le  castor  et  ses  imitations, 
avec  l'oppossum ;  la  sealine  et  le  nutria  sont  beau- 
coup  employes  pour  garnitures.  Les  cols  en  four- 
nires  sur  les  manteaux  et  les  costumes  ont  pour 
effet  psychologique  de  faire  croire  a  la  cliente 
Qu'elle  obtient  plus  pour  son  argent  que  dans  le  cas 


de  manteaux  et  de  costumes  unis  legerement  moins 
che 

La  tendance  pour  les  costumes  s'oriente  de 
plus  en  plus  vers  les  lignes  droites.  Les  effets  de 
blouses  russes  se  commandent  en  quantites  limi- 
tees.  La  plupart  des  modeles  importes  deja  et  mon- 
tn'-s  dans  les  magasins  de  detail  de  Montreal  evo- 
quent  les  lignes  droites.  legerement  ajustees  et 
sans  ceinture.  Certains  ont  des  bords  plus  bas  ir- 
reguliers  —  un  cote  coupe  plus  long  que  l'autre  et 

panneaux  en  biais  employes  comme  garniture 
dans  des  positions  irregulieres.  etc.  On  rencontre 
beaucoup  de  manteaux-jaquettes  ceintwea.  Les 
manufacturiers  ne  font  presque  pas  de  costumes 
carreautes  on  a  damiers.  mais  les  premiers  mode- 
les importes  comprenaient  des  carreautes-bergers 
dans  les  telntes  de  brun.  Le  brun  et  le  bleu  conti- 
nuent  a  etre  les  couleurs  les  plus  saillantes  dans  les 
commandes  des  de  aillants  et  le  noir  est.  dit-on. 
moins  populaire  que  d'ordinaire.  Quelques  manu- 
facturiers emploient  de  la  popeline  de  laine  avec 
de  gros  interlignes  pour  les  costumes  d'hiver.  Les 
velours,  les  tricotines.  les  broadcloths,  les  gabar- 
dines, les  cheviots,  draps  on  serges,  sont  employes 
sur  une  grande  echelle.  Les  boutons  sont  encore 
la  garniture  populaire.  Ceux  en  jais  sont  employes 
pour  provoquer  des  effets  contrastams  sur  les  cos- 
tumes bruns  et  bleus. 

Les  robes  de  soie  foncee  se  sont  bien  vendues 
dernierement  et  les  robes  tie  drap  pour  rau:omne 
pour  le  dehors  ont  deja  fait  l'objet  d'une  demande 
considerable  de  la  part  des  magasins  de  detail.  La 
tricotine  est  le  tissu  favori  pour  les  robes  d'une 
seule  piece  de  prix  eleve,  tandis  que  la  serge  se 
vend  bien  a  des  prix  plus  populaires.  II  y  a  beau- 
coup de  chance  pour  que  la  vogue  de  la  robe  de  rue 
d'une  seule  piece  dans  le  bleu  marine  qu'on  voit 
partout  soit  plus  forte  que  jamais. 

Les  dentelles  anglaises  et  franchises  font  leur 
apparition  en  bonnes  quantites  dans  les  magasins 
de  detail.  Les  differents  magasins  de  la  rue  Ste- 
Catherine  out  fait  de  jolis  etalages  de  "rideaux 
francais". 

Les  manufacturiers  de  chaussures  eprouvent 
encore  des  difficultes  a  remplir  en  temps  les  com- 
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mandes.  Beaucoup  d'entre  eux  ont  suspendu  leurs 
listes  de  prix  pour  la  saison  presente  et  n'accepte- 
ront  pas  de  nouvelles  commandes  jusqu'a  ce  que 
celles  pour  les  marchandises  de  printemps  soient 
placees.  Les  voyageurs  montrent  leurs  nouveaux 
echantillons  ce  mois-ci.  Le  veau  avance  constam- 
ment  de  prix,  ce  qui  donne  a  pronostiquer  des  prix 
plus  eleves  pour  les  chaussures.  On  ne  pense  pas 
que  1'embargo  sur  les  peaux  agisse  grandement  sur 
les  prix,  sauf  dans  le  cas  des  lignes  bon  marche  et 
des  chaussures  d'enfants.  Les  marchands-detail- 
lants  de  chaussures  ont  eu  un  mois  d'une  activite 
peu  ordinaire.  Les  chaussures  blanches  se  sont 
vendues  extremement  bien.  Dernierement  les  ven- 
tes  de  liquidation  des  chaussures  blanches  et  des 
echantillons  ont  ete  le  fait  saillant  de  cette  bran- 
che  de  commerce. 

Les  ouvertures  des  modes  ont  pris  place  au  de- 
but de  ce  mois.  Les  marchands  de  gros  font  rap- 
port d'affaires  extremement  brillantes.  On  s'atten- 
dait  a  un  defaut  de  commandes  de  1'Ouest  du  fait 
de  la  pauvrete  partielle  des  recoltes,  mais  les  or- 
dres  de  cette  region  ont  ete  plus  forts  que  jamais. 
Les  chapeaux  garnis  sont  en  plus  forte  demande 
chez  le  marchand  de  gros  que  dans  les  precedentes 
saisons.  Les  prix  sont  plus  eleves  que  jamais,  mais 
en  depit  des  plaintes  des  detaillants  a  ce  sujet,-  il  y  a 
moins  de  demande  que  jamais  pour  les  sortes  bon 
marche  de  chapeaux  ou  de  garnitures.  Les  styles 
tendent  vers  les  contours  mous  et  les  draperies.  Le 
castor,  le  velours,  le  velours  panne  et  ses  matieres 
semblables  sont  favoris.  L'autruche  est  une  garni- 
ture populaire  pour  les  chapeaux  de  prix  eleves 
Les  garnitures  d'argent,  les  glands,  les  chenilles  et 
les  broderies  sont  employees  sur  une  vaste  echelle 
Les  couleurs  brillantes  seront  en  vedette  dans  les 
chapeaux  d'hiver. 

Les  difficulty  de  la  main-d'oeuvre  ont,  pen- 
dant un  certain  temps  desorganise  le  commerce  de 
la  fourrure,  mais  une  entente  amiable  est  interve- 
venue  entre  employeurs  et  employes,  avec  pour  re- 
sultat  une  augmentation  de  salaire  de  20  pour  100. 
Des  commandes  de  Prance  et  d'Angleterre  pour 
fourrures  manufactures  ont  ete  placees  ici  et  des 
acheteurs  de  La  Havane  et  autres  places  du  Sud 
etaient  dernierement  en  ville  pour  donner  leurs 
commandes.  L'Hudson  Seal  continue  a  etre  le  man- 
teau  favori.  Le  manteau  a  basques  en  Hudson,  en 
taupe,  en  vison,  en  kolinsky,  etc.,  se  rencontre 
beaucoup.  Les  longues  echarpes  d'automobiles 
sont  deja  en  excellente  demande.  Les  principaux 
interesses  et  direc:eurs  de  la  plupart  des  maisons 
de  fourrures  sont  en  ce  moment  de  l'autre  cote  de 
1'Atlantique  pour  examiner  les  changements  dans 
le  commerce  de  la  fourrure,  pour  se  rendre  compte 
de  la  confection  du  marche  de  Londres  et  pour  voir 
quel  developpement  on  peut  attendre  du  commer- 
ce d'exportation  des  fourrures  manufactures  au 
Canada. 


LES  COSTUMES 


lis  sont  chers  mais  splendide 


Les  greves,  les  rumeurs  de  greves  et  le  man- 
que de  materiel  ont  apporte  un  changement  notoi- 
re  dans  la  question  des  costumes  le  mois  dernier. 
Les  prix  ont  atteint  une  hauteur  fabuleuse  et  les 
conditions  de  la  main  d'oeuvre  sont  telles  que  la 
plupart  des  fabricants  les  plus  importants  ne  sa- 
vent  pas  s'ils  vont  gagner  ou  perdre  de  l'argent, 
meme  au  cours  eleve  actuel.  II  y  a  toute  chance 
pour  qu'ils  en  perdent.  Avec  le  systeme  de  travail 
a  la  semaine  sans  egard  au  nombre  de  costumes 
produits,  il  leur  est  impossible  de  calculer  un  prix 
de  devient.  Aussi  le  fabricant  n'a-t-il  aucune  hate 
de  prendre  de  nouvelles  commandes  de  costumes. 

Le  marche  canadien  semble  avoir  un  avantage 
sur  le  marche  americain  pour  les  tissus  qui  se  ven- 
dent  plus  aisement  ici,  bien  que  dans  certaines 
lignes  on  s'attend  a  n'avoir  pas  plus  qu'il  ne  faut 
pour  remplir  les  commandes  et  a  etre  peut-etre  un 
peu  a  court.  Les  tons  argentes  sont  rares.  II  est 
question  que  les  fabriques  de  Toronto  n'essaieront 
pas  de  rouvrir  cette  saison  en  raison  des  demandes 
des  ouvriers  et  que  la  saison  prochaine  elles  comp- 
tent  avoir  un  nouveau  personnel  compose  de  sol- 
dats  licencies  qui  auront  subi  un  entrainement 
special.  On  dit  que  ces  hommes  montrent  de  gran- 
des  aptitudes  et  font  deja  du  bel  ouvrage. 

Etant  donne  ces  conditions  extraordinaires  les 
fabricants  ne  font  pas  de  nouveaux  modeles  de 
costumes  et  ne  recherchent  pas  de  nouvelles  com- 
mandes. lis  ont  de  quoi  occuper  leurs  usine  jusqu'a 
la  fin  de  septembre  et  ne  pensent  meme  pas  etre 
en  mesure  de  terminer  toutes  leurs  commandes 
avant  les  premiers  jours  d'octobre. 

De  son  cote  l'acheteur,  tout  en  pensant  que 
dans  des  conditions  normales  cet  automne  aurait 
ete  une  bonne  saison  pour  les  costumes,  se  rend 
compte  que  les  prix  actuels  vont  certainement  re- 
duire  la  vente  qu'il  aura  peu  de  chance  de  se  reas- 
sortir  et  qu'il'n'y  aura  guere  que  sa  clientele  la  plus 
elegante  qui  achetera  des  costumes.  Aussi  croit-il 
bien  faire  en  portant  plutot  son  attention  sur  les 
manteaux  qui  procureront  le  chiffre  d'affaires  a 
son  departement  cette  saison. 

C'est  ainsi  que  se  pose  la  question  au  point  de 
vue  du  marche.  Mais  au  point  de  vue  purement 
esthetique  on  peut  dire  que  les  costumes  n'ont 
jamais  ete  aussi  jolis,  ni  d'un  gout  meilleur  ni  plus 
pur,  et  jamais  les  tissus  n'ont  ete  aussi  convenables 
pour  l'hiver.  Meme  aux  prix  eleves  ou  ils  sont,  leur 
beaute  en  tentera  beaucoup  qui  pensent  que  le  prix 
est  hors  de  comparaison  avec  la  valeur  commer- 
ciale  actuelle. 
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LES  MANTEAUX 

La  greve  a  fait  concentrer  toute  I'activite  sur  les 
manteaux 


La  saison  actuelle  se  presence  dans  des  condi- 
ions  absolument  sans  precedent.  Prix  eleves,  ra- 
ete  de  tissus  convenables,  difficultes  avec  la  main 
l'oeuvre,  lenteur  dans  les  hvraisons,  demande  ex- 
essive  du  detail  pour  des  merchandises  de  bonne 
[ualite,  jamais  on  n'a  vu  un  tel  concours  de  cir- 
onstances  dans  la  meme  saison. 

Des  le  debut  de  la  saison  les  fabricants  avaien  t 
irevenu  leurs  clients  que  s'ils  n'achetaient  pas  de 
tonne  heure  ils  auraient  a  souffrir  de  retard  dans 
a  livraison.  D'ailleurs  les  fabricants  eux-memes,  a 
tar'  quelques  rares  exceptions,  n'etaient  pas  prets 
ussi  tot  que  d'habitude.  Les  collections  d'echan- 
illons  etaient  a  peine  terminees  que  la  greve 
data.  Elle  fut  reglee  assez  rapidement  a  Mont- 
eal,  mais  il  n'en  fut  pas  de  meme  a  Toronto. 

Naturellement  cela  a  affecte  la  production. 
31  tandis  qu'a  Toronto  on  fait  tous  les  efforts 
ossibles  pour  remplir  les  commandes  en  mains, 
s  fabricants  de  Montreal  se  hatent  de  leur.  mieux. 
-ea  livraisons  sont  lentes  et  beaucoup  de  fabri- 
nts  craignent  de  ne  pouvoir  satisfaire  toutes  leurs 
ommandes.  Bien  qu'au  debut  la  vente  semblail 
evoir  se  par;ager  a  pen  pres  egalement  entre  les 
lanteaux  et  les  costumes,  les  conditions  de  la 
lain  d'oeuvre  out  oblige  les  fabricants  a  negliger 
3S  costumes  qui  comportent  plus  d'ouvrage  et  par 
uite  un  prix  de  revient  plus  eleve.  Quelques-uns 
es  plus  grands  acheteurs  disent  que  les  costumes 
ont  si  chers  et  les  livraisons  si  lentes,  qu'ils  ont 
ecide  de  pousser  simplement  la  vente  des  man- 
laux. 

Les  manteaux  de  cuir  qui  ont  ete  lances  l'an- 
ee  derniere  sont  mieux  accueillis  encore  cet  au- 
omne,  quoique  la  demande  du  detail  soit  minime. 
B  prix  d'un  manteau  de  longueur  moyenne  at- 
iint  environ  une  centaine  de  piastres,  ce  qui 
arait  peut-etre  un  peu  cher  pour  une  toquade, 
iais  qui  est  cependant  en  rapport  avec  le  prix  des 
utres  articles  de  cuir.  Malgre  le  prix  excessif  de 
i  duvetyn  et  d'autres  tissus  de  haute  qualite  les 
tagasins  exposent  des  modeles  dans  ces  tissus 
chement  garnis  de  fourrure.  Des  manteaux 
ioins  chers  sont  garnis  de  fourrure  imitation  et 
en  que  le  camouflage  ne  soit  pas  parfait,  le  but 
3t  atteint  lorsque  la  difference  se  traduit  en  dol- 
l's et  cents. 

Les  acheteurs  qui  ont  eu  la  bonne  for  une  de 
nivoir  placer  leurs  commandes  de  bonne  heure 
>ur  les  articles  courants  sont  fiers  de  montrer 
lelques  beaux  tweeds,  tissus  cordes  et  autres  tis- 
•s  <i  poil  ras  qu'ils  ne  pourraient  plus  d'ailleurs  se 
'ocurer  au  meme  prix. 

Le  dos  ample  semble  etre  en  faveur  cette  sai- 

n,  qucique  le  dos  droit  qui  est  plus  economique 

rencontre    frequemment.      Quelques    nouveaux 


modeles  ont  des  plis  souples  soit  au  centre,  soit  sur 
chaque  cote,  avec  une  serie  de  boutons  partant  de 
1'empiecement  jusqu'en  bas. 

La  manche  dolman  ne  semble  pas  avoir  ete  un 
succes,  mais  la  large  emmanchure  est  tres  en 
faveur.  Beaucoup  de  jolis  manteaux  ont  une  com- 
binaison  de  manche  kimono  et  raglan.  Mais  les 
modeles  les  plus  courants  ont  la  manche  ordinaire. 

Les  cols  sont  jolis,  de  quelque  forme  qu'ils 
soient.  Le  plus  courant  est  peut-etre  celui  qui  se 
boutonne  sous  le  menton.  Un  autre  modele  favori 
est  le  col  droit  dont  les  exremites  passent  dans  des 
oeillets  pour  se  boutonner  sur  le  cote  oppose.  La 
nouveaute  de  la  saison  est  la  longue  echarpe  fran- 
gee. 

Til  des  plus  nouveaux  modeles  de  manteau  a 
un  cole  chale  convertible  qui,  lorsqu'il  est  ferine. 
s'attache  avec  un  bouton  sur  1'epaule.  Le  dos  de  ce 
manteau  a  des  gpaules  kimono  et  blouse  sur  la 
ceinlure. 

Mantes  de  soiree  et  d'apres-:nidi 

II  y  a  bien  longtemps  qu'on  avait  vu  autant  de 
mantes  de  soiree  et  d'apres-midi.  Jamais  on  ne  les 
avait  vues  d'aussi  bonne  heure  et  jamais  elles  ne 
furen  aussi  luxueuses.  On  doit  en  attribuer  la  rai- 
Bon  a  la  visite  de  S.  A.  R.  le  Prince  de  dalles: 


MODELE  DE  KEYSTONE  VIEW  CO.,  N.  Y. 
Modele  de  nouveaute  pour  I'hiver,  garni  de  renard  Pata- 
gonien  et  de  dessins  de  taroderie.  Un  des  manteaux  de  pleine 
longueur,  ceintures  large  et  garnis  da  fourrure  que  I'on  voit 
beaucoup  dans  les  etalages  d'automne.  Ce  modele  qui  est  en 
drap  taupe  est  brode  a  la  main  en  soie  ds  couleur  et  garni 
de   renard   Patagonien. 
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LES  TISSUS 


La  faible  production  fait  maintenir  les  prix  eleves 
— Les  confectionneurs  sont  entraves  par  les 
retards  apportes  a  la  livraison  des  lainages — 
Les  filatures  de  soie  europeennes  reprennent 
lentement  leur  ancienne  activite — Les  tulles 
de  soie  pour  robes  de  soiree. 


La  demande  du  detail  pour  les  tissus  de  toute 
sorte  est  extraordinaire  malgre  les  prix ,  excessif  s 
des  lainages,  des  soieries  et  des  cotonnades  de  tout 
genre.  D'autre  part  les  filatures  ne  forcent  pas 
leur  production  comme  avant  la  guerre  et  la  plu- 
part  ne  travaillent  pas  a  leur  plein  rendement. 
Elles  ont  toutes  plus  de  commandes  qu'elles  ne 
peuvent  en  satisfaire  efc  son1:  toutes  disposees  a 
accepter  des  annulations  d'ordres.  Le  manque  de 
tissus  de  laine  pour  robes  et  manteaux  est  si  pro- 
nonce  que  les  manufacturiers  ont  ete  obliges  de 
refuser  de  nouvelles  commandes  et  ne  peuvent 
meme  pas  remplir  les  ordres  qu'ils  ont  en  mains, 
les  tons  argentes  et  les  duvetyns  sont  tres  rares  et 
comme  cela  arrive  toujours  ces  deux  articles  sont 
tres  demandes  pour  l'automne. 

II  n'y  a  pour  ainsi  dire  pas  de  nouveautes  en 
soierie  sur  le  marche.  Les  filatures  sont  trop  oc- 
cupies a  remplir  les  commandes  qu'elles  ont  pour 
avoir  le  temps  de  creer  de  nouveaux  modeles.  Les 
negociants  de  gros  declarent  qu'ils  se  trouveront 
encore  bien  heureux  s'ils  peuvent  se  procurer  les 
modeles  courants,  car  les  filatures  ne  peuvent 
rien  promettre.  Et  malgre  tout  les  prix  continuent 
a  monter,  et  cela  ne  semble  pas  influencer  la  clien- 
ele. 

Cette  demande  extraordinaire  de  soies  des 
meilleures  qualites  es:  attribuee  aux  salaires  exces- 
sivement  eleves  qui  prevalent  actuellement.  Per- 
sonne  ne  pent  dire  ce  qu'il  adviendra  lorsque  l'e- 
chelle  des  salaires  baissera,  ce  qui  semble  pourtant 
presque  certain. 

Parmi  les  soieries  venant  de  France  on  remar- 
que  de  beaux  satins  et  des  brocarts  d'or  et  d'ar- 
gent  dans  d'exquises  nuances  de  bleu,  rose,  vert, 
etc...  Les  livraisons  arriven:  lentement,  mais  les 
filatures  francaises  reprennent  peu  a  peu  leur  ac- 
tivite. 

Les  cotonnades  se  sont  vendues  plus  que  ja- 
mais cet  ete.  Les  acheteurs  ont  encore  commande 
de  fortes  quantites  de  voiles  de  coton  unis  et 
d'organdis  pour  l'annee  prochaine.  Les  nouveau- 
tes francaises  brodees  a  la  main  ont  aussi  beau- 
coup  de  succes  et  seront  encore  %en  faveur  l'an  pro- 
chain.  On  dit  que  les  prix  resteront  pratiquement 
les  memes. 

Aujourd'hui  que  la  soie  est  deve-ue  si  chere, 
les  doublures  en  soie  et  coton  ou  tout  coton  se 
vendent  en  grande  quantite  surtout  dans  les  gen- 
res mercerises  qui  imitent  la  soie  comme  fini  et 
comme  dessin. 


Parmi  les  tissus  pour  robes  de  soiree,  aucun 
ne  parait  p)us  en  faveur  cue  le  tulle  de  soie,  genre 
Alencon.  Toutes  les  couleurs  courantes  se  ven- 
dent bien  sauf  le  brun  qui  n'est  pas  tres  demande. 
Le  Malines  sera  employe  pour  les  longues  echarpes 
flottantes  cet  hiver  ainsi  que  pour  les  chapeaux 
habilles. 

Le  Bruxelles  blanc  uni  se  vend  pour  articles 
de  cou  et  pour  doubler  les  robes  de  coton,  de  soie 
et  de  dentelle. 

Colons  et  tissus  nouveaux 

"Gauloise  Canadienne"  est .  un  nouveau  tissu 
francais  designe  comme  velours  souple. 

"Satin  Tiepolo"  est  un  tissu  frangais  dont  le 
fond  est  en  satin  ou  crepe  de  Chine  avec  des  des- 
sins  ou  motifs  de  velours. 

"Gaze  Glorentine"  est  une  gaze  agrementee 
de  fleurs  et  de  palmes. 

"Babette  Crepe"  est  une  soie  souple  qui  reli- 
nk le  poids  du  radium  avec  la  souplesse  du  crepe 
de  Chine.    II  s'emploie  pour  les  sous-vetements. 

"Walpole  Marajah"  est  un  tissu  fin  de  coton 
egyptien,  fait  en  Angleterre.  II  a  36  ponces  de 
large  et  vaut  environ  $1.00  la  verge.  Special  pour 
sous-vetements. 

Bagdad  Blue  est  un  bleu  fonce  oriental. 

Couleurs:  Roseau,  un  vert  tendre,  Adriatique, 
un  vert  fonce  avec  une  legere  teinte  bleutee. 


D2   la   broderie  o.iginale   distingue  cett2   nouvelle  jsqJ 
te    d'automns    qui    ect    en    brun    'o.ice    s'ha  monisant   avec 
jups  du  costume.    Ln   broderie  est  en   brun  Eur  tan. 
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CHAPEAUX 


Chapeaux  de  tissus  pour  I'hiver 


Une  nouvelle  couleur  pour  les  chapeaux:  Orange 
brulee  —  Les  plumes  d'autruche  et  les  plumes 
glycerinees  adoptees  comme  garnitures  — 
Penchant  tres  fort  pour  la  broderie. 


Les  couleurs  sombres  en  faveur  pendant  la 
guerre  vont  faire  place  aux  teintes  voyantes  de  tout 
genre  qui  sont  a  l'ordre  du  jour  pour  la  premiere 
saison  de  la  victoire  que  les  femmes  vont  passer 
en  compagnie  des  soldats  revenus  du  front.  Une 
combinaison  de  toutes  les  nuances  claires  vert, 
jaune,  rouge  et  blanc  est  surnommee  cette  annee 
"couleurs  de  la  paix"  mais  ce  n'est  en  realite 
qu'une  reapparition  des  couleurs  bulgares  d'il  y  a 
quelques  annees. 

La  plus  grande  nouveaute  comme  couleur  est 
l'orange  brulee  qui  a  pris  a  New- York  comme  une 
trainee  de  poudre  et  qui  a  ete  lance  sur  tous  les 
marches  du  Canada.  Quelques  chapeaux  se  font 
entierement  de  cette  couleur,  mais  ceux  qui  sont 
le  plus  apprecies  sont  ceux  qui  en  comportent  quel- 
que  peu  ici  et  la.  Quelques  interesses  pretendent 
que  la  vogue  de  l'orange  sera  de  peu  de  duree  car 
cette  nuance  est  rare  et  difficile  a  trouver. 

Les  plumes  d'autruche  non  frisees  sont  reser- 
vees  a  la  classe  aisee.  On  ne  voit  pas  beaucoup  de 
plumes,  mais  des  fantaisies  et  des  franges  d'autru- 
che sont  tres  apprecies  sur  les  chapeaux  les  plus 
chers.  La  vogue  pour  l'autruche  est  tellement 
grande  a  New  York  qu'on  en  trouve  dans  les  gar- 
ni ures  de  chemises  de  nuit.  On  fait  egalement 
des  evantails  en  ecaille  et  plumes  pour  le  bal  et  le 
theatre.  On  parle  beaucoup  de  la  blondine  aux 
Etat-Unis,  mais  son  succes  ne  semble  pas  encore 
assure  en  Canada.  Une  faveur  plus  grande  est 
apportee  aux  plumes  glycerinees  qui  consolent  ces 
dames  de  l'interdiction  des  oiseaux  de  paradis  et 
qui  procurent  une  garniture  qui  va  a  tous  les  ages. 
Tous  les  chapeaux  de  plumes  seront  bons  pour  le 
debut  de  l'au:omne,  non  seulement  en  formes  de 
turbans,  mais  encore  avec  des  bords  et  des  fonds 
de  fantaisie.  Combines  avec  du  velours  ou  de  la 
duvetyn,  les  chapeaux  de  plumes  sont  tres  seyants. 

Les  chapeaux  en  tissus  sont  le  grand  evene- 
ment  de  la  saison  d'automne.  Le  duvetyn  est  em- 
ploye pour  les  modeles  les  plus  recherches,  mais 
en  raison  de  la  hausse  excessive  de  ce  tissu,  beau- 
coup de  maisons  l'abandonnent  et  le  remplacent 
par  du  velours  chiffon  qui  recueille  incontestable- 
ment  tous  les  suffrages  .  Les  calottes  se  font  en 
tissu  suede,  satins  broches  et  taffetas  brodes.  Le 
chapeau  en  ruban  de  velours  etroit  est  un  deriva- 
tif  du  chapeau  en  ruban  qui  a  eu  tant  de  vogue 
la  derniere  saison.  On  parle  beaucoup  des  cha- 
peaux de  velours  garnis  de  broderies  en  chenille 
et  laine,  fleurs  de  velours  et  fruits  dans  toutes  les 


couleurs  claires,  avec  au  besoin  une  queue  de  fai- 
san  sur  le  bord. 

Le  "beaver"  qui  a  eu  tant  de  succes  l'an  der- 
nier est  encore  des  plus  en  vogue.  La  grande  de- 
mande  en  meme  temps  que  le  prix  eleve  du  "bea- 
ver" veritable  ont  donne  naissance  a  plusieurs  bon- 
nes imitations.  "Furivel"  est  un  melange  de  soie 
et  coton  qui  rend  le  meme  service  pour  environ 
moitie  prix.  La  melusine  est  aussi  tres  employee, 
quoiqu'elle  ne  soit  en  realite  qu'une  flanelle  de  co- 
ton  Canton  a  tres  long  poil  et  excessivement  douce 
a  la  vue  et  au  toucher. 

Une  abondance  de  broderie 

Tout  fait  prevoir  une  bonne  saison  pour  la 
broderie.  Des  motifs  de  fleurs  sont  brodes  direc- 
tement  sur  les  calottes  et  la  chenille  est  employee 
d'une  douzaine  de  facons  differentes.  La  chenille 
se  fait  en  trois  grosseurs,  la  plus  mince  est  excel- 
lente  pour  la  broderie,  la  plus  epaisse  sert  a  faire 
les  longs  pompons  qui  deviennent  a  la  mode  et  la 
troisieme,  qui  est  environ  de  l'epaisseur  d'une  fi- 
celle est  employee  pour  garnir  les  bords  et  les  re- 
vers.  On  voit  de  l'argent,  de  Tor  et  d'autres  me- 
taux  particulierement  dans  les  bouquets  de  fleurs 
de  France. 

On  semble  porte  de  plus  en  plus  au  Canada 
a  acheter  le  chapeau  garni,  ce  qui  cause  un  man- 
que de  main-d'oeuvre.  Tout  chapeau  semble  de- 
voir etre  offert  avec  un  semblant  de  garnitures  si 
simple  soit-il.  Quelques  appliques  de  fourrure 
sont  tres  appreciees  et  on  emploie  largement  la 
fourrure-imitation  a  cet  effet. 

Les  formes  favorites  pour  chapeaux  d'enfants 
sont  le  champignon,  la  toque  et  le  canotier  ainsi 
que  quelques  turbans  de  fourrure.  Peu  de  deman- 
de  pour  le  beret  quoiqu'il  y  en  ait  de  tres  jolies  for- 
mes nouvelles.  Pour  1'ecole,  pour  tout  aller  et 
meme  pour  la  sortie,  le  canotier  est  toujours  bien 
et  il  se  fait  en  differents  genres.  Les  tissus  les 
plus  en  faveur  sont  le  "beaver"  le  velours,  le  feu- 
tre,  le  corduroy,  et  les  tissus  piques. 

En  depit  des  prix  plus  eleves  que  jamais  et 
malgre  la  crainte  d'une  mauvaise  recolte,  toutee 
les  grosses  maisons  declarent  que  les  affaires  von 
tres  bien.  Tout  fait  prevoir  que  les  marchandises 
de  bonnes  qualite  sont  celles  qui  se  vendront  le 
plus  et  que  la  saison  sera  prospere. 


LINGERIE 

De  grosses  commandes  en  articles  en  soie  —  Quel- 
ques modeles  excentriques  mais  le  gros  chiffre 
d'affaires  se  fait  dans  les  modeles  pratiques. 
Voiles  blancs  ou  de  couleurs  pour  le  printemps. 


Cost  en  vain  que  Ton  recherche  quelque  chose 
de  reellement  nouveau  en  lingerie.  II  peut  y 
avoir  quelque  petit  changement  de  detail  dans  la 
garniture  ou  une  diversion  quelconque  dans  la  fan- 
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taisie,  mais  dans  tous  les  genres,  les  styles  restent 
les  memes,  avec  la  manche  courte,  l'encolure  basse 
dans  les  chemises  enveloppes,  les  camisoles,  les 
cache-corsets,  les  pantaloirs  et  jupons  offerts  pour 
l'automne. 

On  parle  aux  Etats-Unis  de  la  dentelle  et  de 
la  broderie  comme  garnitures  pour  cette  saison. 
Quoique  ces  garnitures  soient  tres  appreciees,  elles 
se  feront  relativement  peu  ici  a  cause  de  la  rarete 
de  la  matiere  premiere  .  Les  articles  a  garniture 
simple  se  font  en  plus  grand  nombre  et  comme  ils 
content  moins  cher,  ils  ont  quelque  faveur  surtout 
dans  la  classe  moyenne. 

La  batiste  et  le  voile  blanc  et  chair  conservent 
leur  vogue.  Les  crepes  de  coton  sont  considered 
comme  devant  bien  se  vendre  dans  des  nuances 
tendres. 

Bien  que  la  lingerie  de  soie  ait  atteint  des  prix 
excessifs,  les  fabricants  constatent  une  demande 
constaste  de  ces  articles  qui  ne  semble  pas  devoir 
s'arreter.  Les  commandes  affluent  et  on  insiste 
pour  une  livraison  immediate.  Les  dessinateurs 
semblent  avoir  donne  libre  cours  a  leur  fantaisie 
et  il  n'y  a  presque  pas  de  limite  dans  l'extravagan- 
ce  des  styles  et  des  couleurs,  surtout  pour  les  ar- 
ticles destines  a  l'etalage.  Le  gros  chiffre  d'af- 
faires se  fait  dans  la  lingerie  de'  soie  plus  modeste 
qui  convient  a  l'employee  de  bureau'  et  a  la  jeune 
fille  qui  gagne  sa  vie  qui  apprecient  ce  qui  parait 
bien  et  ce  qui  se  lave  si  facilement.  En  parcourant 
les  grands  magasins  on  se  demande  avec  etonne- 
ment  ou  peut  bien  aller  toute  cette  lingerie  qui 
est  etalee  par  centaines  d'articles  qui  paraissent 
toujours  frais  et  qui  doivent  done  se  renouveler 
tout  le  temps.  En  les  achetant  par  telles  quanti- 
tes  les  acheteurs  sont  capables  de  les  obtenir  a  des 
prix  raisonnables  et  les  mettre  frequemment  en 
vente  et  e'est  peut-etre  la  seule  marchandise  qui 
soit  ainsi  offerte  en  abondance  a  l'heure  actuelle. 


LES  ROBES 


Les  predictions  concernant  les  robes  tailleur 
en  laine  semblent  devoir  se  realiser  pleinement. 
Les  fabricants  de  ce  genre  de  robes  se  sont  surpas- 
se  et  montrent  des  modeles  excessivement  at- 
trayants  en  serge,  jersey,  gabardine  et  tricotine. 
A  cote  de  ces  lainages  on  trouve  les  tricolettes  et 
autres  tissus  du  meme  genre  en  differentes  epais- 
seurs.  Ils  sont  tout  a  fait  semblables  aux  tissus  de 
laine  et  sont  largement  brodes  ou  garnis  de  ga- 
lon  plat  et  de  boutons  d'os. 

Quoique  le  genre  des  hanches  larges  ait  ete 
lance  non  sans  un  certain  succes,  le  style  le  plus 
en  vogue  est  la  robe  droite,  soit  le  veritable  genre 
chemise  ou  un  derive  de  ce  genre. 

La  mode  semble  a  avoir  peine  a  ecarter  la  tu- 
nique  qui  reparait  plus  fortement  que  jamais. 
Dans  les  modeles  tres  elegants  la  ceinture  de  tis- 


su    est    remplacee  par  une  cordeliere  de  soie  avec 
des  pompons. 

Quelques  fabricants  exposent  des  redingotes 
mais  aucun  d'eux  re  semble  pousser  beaucoup  ce 
modele.  Quelques-uns  montrent  aussi  un  modele 
a  larges  branches  d'une  forme  legerement  modi- 
fiee. 

La  robe  tailleur  a  d'ordinaire  une  encolure 
ronde  sans  garniture,  cependant  quelques  dessina- 
teurs se  sont  departis  de  cette  regie  et  ont  fait 
quelques  jolis  petits  cols.  Ces  cols  sont  cependant 
unis,  de  sorte  que  la  cliente  peut  a  son  choix  y  ajou- 
ter  une  ruche,  ou  un  col  de  dentelle  ou  de  batiste 
brodee.  Les  manches  sont  en  forme  kimono  ou 
unies,  dans  les  modeles  les  plus  riches  elles  sont 
fixees  sur  un  corsage  de  dessous.  Elles  se  font 
longues  et  ajustees,  se  boutonnent  jusqu'au  coude, 
ce  qui  permet  de  les  porter  plus  serrees  qu'autre- 
fois.  Quelques  modeles  sont  en  serge  bleue  ma- 
rine combinee  avec  du  satin  noir.  La  plupart  de 
ces  robes  se  ferment  sur  le  cote. 

Dans  quelques  modeles  on  trouve  des  gilets 
de  couleur  differente  surtout  dans  ceux  ayant  de 
petites  vestes  ou  simulant  le  costume. 

Le  satin  et  la  tricolette  sont  les  tissus  princi- 
palement  employes  pour  les  robes  d'apres-midi  qui 
sont  pour  la  plupart  de  forme  droite.  Les  dessi- 
nateurs parisiens  ont  evidemment  decide  d'aban- 
donner  les  formes  simples  qui  ont  prevalu  pendant 
la  guerre  et  font  tous  leurs  efforts  pour  apporter 
un  changement.  C'est  ainsi  qu'empruntant  aux 
modeles  de  l'epoque  Louis  XV,  ils  nous  montrent 
des  robes  a  paniers  ou  a  larges  draperies  de  cote  ou 
encore  a  grands  volants  en  forme  de  crinoline. 

On  a  deja  vu  ces  modeles  dans  les  echantil- 
lons  de  cet  automne  et  d'apres  les  fabricants,  les 
acheteurs  canadiens  les  ont  echantillonnes. 

On  trouve  dans  les  robes  de  soiree  une  ten- 
dance plus  grande  a  accentuer  la  ligne  des  hanches 
que  dans  les  robes  de  sortie.  Quelques  dessina- 
teurs sont  en  faveur  d'une  draperie  retenue  sur 
un  cote  seulement.  Les  garnitures  sur  un  seul 
cote   sont  egalement  fort  en  vogue. 

Les  robes  de  soiree  sont  tres  decolletees  et  les 
modeles  importes  qui  ont  ete  vendues  pour  les  re- 
ceptions en  l'honneur  de  S.  A.  R.  le  Prince  de  Gal- 
les  ont  plutot  des  epaulettes  que  des  manches.  Ce- 
pendant dans  les  robes  plus  simples  on  aime  beau- 
coup  la  manche  de  dentelle.  Les  tissus  les  plus 
en  vogue  pour  robes  de  soiree  sont  le  tulle  blanc 
ou  creme,  la  dentelle  noire  ou  blanche,  le  taffetas, 
le  satin,  le  crepe  de  Chine  et  le  Georgette. 

La  dentelle  d'or  ou  d'argent,  les  sequins,  le& 
paillettes,  les  perles  de  jais  ou  de  cristal,  ainsi  qu< 
les  rubans  larges  ou  etroits  sont  beaucoup  em- 
ployes comme  garnitures  sur  les  robes  de  ceremo 
nie.  Les  franges  de  plumes  sont  egalement  ei 
usage  pour  les  robes  de  sortie  ou  d'apres-midi.  • 
n'y  a  pour  ainsi  dire  pas  de  limite  pour  la  quantity 
de    broderie    employee  sur  une  robe.     Dans  quel 
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ques  modeles  la  broderie  entre  sans  exageration 
pour  moitie  dans  leur  confection.  Des  cordelieres 
de  soie  sont  employees  comme  ceintures  sur  les  ro- 
bes tailleur  en  laine,  en  satin  et  en  tricolette,  tan- 
dis  que  les  cordelieres  d'or  ou  d'argent  s'emploient 
sur  les  robes  de  dentelles  ou  de  :ulle  garni  de 
dentelle  d'or  ou  d'argent. 


LES   BLOUSES 


La  saison  des  vacances  et  le  manque  de  main- 
d'oeuvre  retardant  les  livraisins.  La  question  des 
vacances  affecte  serieusemen:  la  production,  mais 
c'est  une  chose  qui  peut  etre  prevue,  tandis  que 
le  manque  de  main-d'oeuvre  est  tout  different  et 
il  devlent  chronique  et  aigu.  II  est  done  difficile 
d'y  remedier. 

Les  membres  de  i'industrie  du  vetemen  sont 
organises  et  sont  lies  sur  l'honneur  a  ne  pas  en- 
gager d'ouvriers  venant  de  chez  un  concurrent. 
Ce";te  facon  de  faire,  semble  empecher  les  fabricants 
de  se  procurer  toute  la  main-d'oeuvre  dont  ils  ont 
besoin,  mais  d'un  autre  cote  elle  peut  ameliorer  les 
conditions  et  stabiliser  la  situation  de  I'industrie. 

Beaucoup  de  fabriques  ont  ferine  leurs  por:es 
pendant  deux  semaines  en  aout,  car  tout  leur  per- 
sonnel prenait  ses  vacances  en  nieme  temps. C'est 
une  me  bode  que  les  fabricants  semblent  adopter 
de  plus  en  plus  chaque  annee,  car  ils  estiment 
qu'une  usine  fermee  pendant  un  temps  determine 
est  preferable  a  une  usine  marchant  a  demi  pen- 
dant toute  une  saison. 

La  vente  au  detail  des  blouses  a  ete  active 
pendant  tout  l'ete,  la  transformation  est  venue  a 
point  au  milieu  de  la  saison  pour  activer  les  affai- 
res. La  jupe  de  fantaisie  a  aide  egalement  au  suc- 
ces  de  ia  blouse  alors  que  les  robes  lui  faisaient 
tant  de  concurrence. 

La  clientele  de  la  cite  continue  a  montrer  une 
preference  marquee  pour  le  crepe  Georgette.  Mais 
en  province  le  voile  se  vend  bien. 

La  plupart  des  fabricants  ont  sorti  leurs  echan- 
tillons  d'automne  e  plusieurs  d'entre  eux  ont  ven- 
du  deja  toute  leur  producton  d'ici  a  deux  mois. 
Le  consommateur  semble  avoir  abandonne  l'arti- 
cle  bon  marche,  quoique  parfois  il  se  fache  a  pro- 
pos  des  prix  excessifs  qu'on  lui  demande  pour  les 
meilleures  qualites. 

Les  prix  des  blouses  sont  actuellemeut  eleves 
et  egalent  presque  le  prix  que  Ton  payait  autrefois 
pour  les  articles  exclusifs  importes  de  Paris.  Ce- 
pendant  le  consommateur  achete  et  paye  le  prix. 
Mais  lorsque  le  fabricant  devra  employer  les  tissus 
qu'il  achete  aujourd'hui  et  qui  lui  coiitent  au  moins 
25%  plus  cher  que  ceux  qu'il  vend  aujourd'hui, 
que  va-t-il  arriver?  Le  client  voudra-t-il  la  mar- 
chandise  a  tout  prix?  En  outre  le  prix  de  la  soie 
augmente  tous  les  mois,  ce  qui  est  du  en  partie  a 
la  diminution  des  heures  de  travail  et  a  l'augmenta- 
tion  des  saiaires.  Si  cette  hausse  continue,  jus- 
qu'a  quel  point  le  consommateur  va-t-il  suivre? 


On  a  essaye  de  lancer  beaucoup  de  modeles  au 
debut  de  la  saison  mais  la  plupart  ont  ete  abandon- 
ne et  il  ne  reste  plus  que  ceux  qui  se  vendent  bien 
et  qui  comprennent  les  blouses  du  modele  regulier 
les  transformations  et  quelques  modeles  a  ceintu- 
re  avec  basques.  II  y  a  une  :endance  tres  marquee 
pour  les  couleurs  foncees  dans  les  blouses  de  tout 
genre,  sauf  pour  les  modeles  tailleur  ou  le  blanc 
et  le  chair  sont  tres  en  faveur. 

Beaucoup  de  fabricants  d'articles  de  haute  qua- 
li:e  ont  compris  dans  leur  echantillonnage  un  cer- 
tain nombre  de  "over  -blouses"  et  ont  pris  de  bel- 
les commandes  dans  ce  genre  .  La  clientele  sem- 
ble demander  quelque  chose  de  nouveau  et  ce  mode- 
le semble  remplir  le  but.  In  grand  magasin  a  meme 
tout  un  assortiment  de  creations  de  Paris,  de  Lon- 
dres  et  de  New-York  dans  des  longueurs  variant 
depuis  36  pouces  jusqu'a  des  blouses  courtes  a  la 
taille.  Les  tissus  ont  egalement  varies  et  com- 
prennent le  satin,  le  Georgette,  le  crepe  de  Canton, 
le  tulle  et  la  dentelle.  Ils  se  font  surtout  en  cou- 
leurs foncees,  quoiqu'on  en  renctontre  quelques- 
uns  en  canari,  blanc  et  bleu  pale. 


UNE  COMPAGNIE  CHANGE  DE  NOM 


l'n  important  changement  vient  de  se  produire 
dans  le  monde  commercial  canadien  avec  la  dispa- 
rition  de  la  vieille  maison  renin.  Freres  et  Cie.  La 
P.  K.  Company.  Limited,  devient  la  proprietaire  de 
tout  le  commerce  de  Perrin  Freres  &  Cie.  L'orga- 
nisation  et  le  personnel  de  la  nouvelle  compagnie 
seront  exactement  les  memes  que  ceux  de  l'an- 
cienne  firme  Perrin  &  Freres.  Les  actionnaires 
de  la  P.  K.  Company.  Limited,  sont:  MM.  Julius 
Kayser  &  Co..  de  New-York;  V.  Pen-in  &  Cie.  de 
Grenoble,  France,  et  H.  W.  Austin,  de  Montreal. 
L'objet  de  la  nouvelle  compagnie  est  de  servir  com- 
me agents  vendeurs  et  distributeurs  de  la  Kayser 
Co.,  de  Sherbrooke;  V.  Perrin  &  Cie,  de  Grenoble, 
France;  la  Goldcroft  Glove  Co.,  de  Yeovil,  Angle- 
terre;  V.  PeiTin  &  Cie,  de  Montreal,  et  Hosiers, 
Ltd.,  de  Woodstock.  La  nouvelle  compagnie  s'oc- 
cupera  aussi  de  l'achat  et  de  la  vente  d'autres  mar- 
chandises  ne  faisant  pas  l'objet  principal  de  son  in- 
dustrie. 

Le  Kayser  Company  agrandira  considerable- 
ment  ses  usines  de  Sherbrooke  et  des  travaux  d'a- 
grandissement  sont  actuellemen':  en  cours  d'exe- 
cution.  La  fabrique  de  Hosiers,  Limited,  de 
Woodstock  sera  egalement  agrandie  pour  repondre 
aux  besoins  de  la  nouvelle  organisation.  Le  ban 
personnel  de  la  nouvelle  compagnie  se  compose 
des  messieurs  suivants:  President,  Edwin  S.  Bayer: 
vice-president,  William  A.  Skakman;  direeteur- 
gerant,  H.  W.  Austin  et  secre:aire-tresorier,  Jules 
Matagrin. 

M.  H.  W.  Austin,  le  directeur-gerant  de  la 
P.  K.  Company,  Limited,  etait  a  l'emploi  de  la  mai- 
son Perrin,  Freres  &  Cie  depuis  1893. 
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DES  MANUFACTURIERS  DE    SOIES    EN     BOB1 

NES   PUBLIENT   DES   PLEINES 

PAGES  D'ANNONCES. 


Corticelli  inaugure  line  nouvelle  ere  dans  I'histoire 
de  la  publicite  canadienne  relativement  a  I'in- 
dustrie  de  la  soie  en  bobines.  "Quand  les  af- 
faires sont  actives,  c'est  le  moment  d'annon- 
cer,"  telle  est  la  philosophic  du  gerant  de  vente 
progressif. 


Lorsque  les  fils  de  soie  sont  l'objet  de  pleines 
pages  d'annonces  dans  les  quotidiens,  c'est  qu'il  y 
a  quelque  chose  a  dire  sur  cet  article.  Les  soles  en 
bobines  de  Corticelli  sont  l'objet,  a  present,  de  la 
plus  forte  campagne  publicitaire  de  1919.  C'est  la 
premiere  fois  dans  I'histoire  de  la  publicite  cana- 
dienne que  les  fils  de  soie  ont  absorbe  des  annonces 
de  pleines  pages  dans  les  quotidiens. 

La  vue  d'une  pleine  page  de  huit  colonnes,  il- 
lustrant  les  soies  en  bobines  avec  le  noni  "Corti- 
celli", comme  ce  fut  le  cas  samedi  dernier  dans  les 
principaux  journaux,  n'est  pas  sans  etre  qualifiee 
de  "formidable".  Et  ceci  montre  aux  marchands 
combien  la  maison  qui  fait  pareille  publicite  est 
soucieuse  de  leur  rendre  les  ventes  faciles. 

Quelle  est  la  grande  idee?  Telle  est  la  ques- 
tion qui  se  pose  a  l'esprit  de  chacun.  Pourquol  une 
maison  produisant  une  marque  aussi  connue  que 
celle  de  Corticelli  annonce-t-elle  sur  une  aussi  vas- 
te  echelle  ? 

"La  maison  Belding  Paul  Corticelli,  Limited 
emploie  de  grands  espaces  dans  les  ibons  quoti- 
diens", expliquait  le  gerant  des  ventes,  M.  W.  P. 
MacDougall,  "parce  que  nous  avons  foi  dans  la  pu- 
blicite, et  parce  que  lorsqu'une  compagnle  entre- 
prend  de  faire  quelque  chose,  elle  doit  le  falre  (Tune 
facon  efficace. 

"Certains  marchands  peuvent  chercher  a  sa- 
voir  pourquoi  nous  commencons  une  forte  cam- 
pagne de  publicite,  alors  que  nous  sommes  obliges 
de  donner  notre  maximum  d'efforts  pour  repondre 
a  la  demande  considerable  actuelle.  Nous  esiimons 
que  le  moment  d'annoncer,  c'est  quand  la  demande 
est  la  plus  grande;  quand  les  affaires  sont  excep- 
tionnellement  fortes  et  que  le  plus  grand  nombre 
d'acheteurs  est  sur  le  marche.  Atteindre  ces  ache- 
teurs  ensuite,  avec  un  produit  satisfaisant,  souienu 
par  une  bonne  campagne  de  publicite,  et  s'il  se  pro- 
duisait  un  changement  et  que  les  affaires  cievien- 
nent  plus  calmes,  vous  avez  le  meilleur  de  la  recol- 
te;  vous  avez  eduque  le  nombre  maximum  d'ache- 
teurs a  connaitre  et  a  apprecier  vstre  marchandi- 
se." 

M.  MacDougall  ajoutait  que  sa  compagnle  en- 
treprenait  la  presente  campagne  plus  specialement 
pour  maintenir  le  haut  degre  de  reputation  qu'ont 
atteint  les  soies  Corticelli  plutot  que  pour  en  pous- 


ser  la  vente.  Les  soies  en  bobines  Corticelli  sont 
manufacturers  au  Canada  depuis  plus  de  trente 
ans,  et  pendant  toute  cette  periode  elles  ont  occupe 
la  premiere  place.  Jusqu'a  il  y  a  huit  ans,  la  com- 
pagnie  etait  controlee  en  grande  partie  par  du  ca- 
pital americain.  Elle  est  controlee  u  present  par 
du  capital  canadien,  et  le  meme  degre  de  superio- 
rity demeure  le  principe  de  la  politique  commer- 
ciale  de  la  maison.  II  fait  plaisir  de  voir  que  les 
manufacturiers  des  soies  Corticelli  offrent  un  cer- 
tain nombre  de  leurs  soies  en  rouleaux  a  des  prix 
meilleur  marche  que  ceux  qui  prevalent  pour  des 
articles  similaires  aux  Etats-Unis.  Toutes  les  li- 
gnes  sont  marquees  de  prix  convenant  au  consom- 
mateur  dans  la  mesure  des  possibilites  commer- 
ciales.  La  campagne  de  publicite  actuelle  ue  cette 
compagnie  devrait  etre  un  stimulant  pour  le  mar- 
chand-detaillant  a  pousser  la  vente  des  marques 
annoncees  d'une  facon  nationale.  La  constatation 
qu'il  devient  de  plus  en  plus  necessaire,  chaque 
jour,  pour  les  magasins  de  tenir  les  lignes  de  mar- 
ques annoncees,  a  entraine  les  directeurs  de  Cor- 
ticelli dans  ce  mouvement.  lis  ont  observe  que  la 
plupart  des  plus  gros  magasins  des  Etats-Unis  ont 
adopte  la  politique  de  ne  tenir  en  autant  que  possi- 
ble, que  des  lignes  de  marques  annoncees.  II  y  a 
une  raison  a  cela:  c'est  le  chiffre  d'affaires.  En- 
core que  la  marge  de  profits  puisse  ne  pas  etre  aus- 
si forte  sur  chaque  vente  que  pour  le  debit  d'autres 
lignes,  il  y  a  un  plus  gros  profit  dans  la  multiplicite 
des  ventes,  et  une  plus  grande  satisfaction  pour  le 
marchand  a  servir  le  client  avec  un  article  de  qua- 
lite  reputee.  Les  manufacturiers  de  Corticelli  ont 
adopte  pour  politique  d'avoir  des  voyageurs  qui 
sachent  ou  en  est  le  stock  de  bobines  des  mar- 
chands et  qui  entretiennent  ces  stocks  tant  en 
quantite  qu'en  assortiment.  La  chose  est  faite  en 
vue  du  chiffre  d'affaires.  Un  stock  "bien  renou- 
vele",  qui  ne  peut  jamais  en  aucun  temps  depasser 
une  valeur  de  $100,  peut  etre  ecoule  facilement  six 
fois  ou  plus  dans  l'annee  —  c'est-a-dire,  ecoule, 
vendu  et  regarni  six  fois  le  montant  original  —  a 
33  1/3  pour  100  de  profit  par  mois.  Un  profit  de 
200  pour  100  ou  plus  sur  un  placement  de  cent 
dollars  est  un  joli  revenu,  on  ne  saurait  moins  dire. 
La  soie  en  bobine  est  de  cette  categorie. 

"Garder"  ou  "vendre"  le  stock. 

Certain  marchand  peut  avoir  idee  de  prendre 
en  stock  une  ligne  qui  semble  devoir  donner  50 
pour  100  de  profit.  II  peut  la  garder  en  stock.  Pour 
eviter  de  la  garder,  il  faut  qu'il  la  vende.  Dans  le 
cas  d'une  ligne  de  marque  annoncee,  la  vente  est 
faite  avant  que  le  client  entre  dans  le  magasm.  Par 
ces  temps  de  salaires  eleves,  le  temps  du  commis 
est  un  gros  facteur  et  la  phrase  "la  vente  est  faite 
avant  que  le  client  entre  da,ns  le  magasin"  est  une 
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consideration  serieuse  pour  les  marchands-detail-- 
lants. 

II  y  a  aussi  la  question  des  etalages  ties  mar- 
chandises.  A  propos  du  commerce  de  soie  en  bobi- 
nes,  les  commergants  prosperes  ont  compns  qu'u- 
ne  des  meilleures  choses  a  faire  est  de  placer  leur 
cabinet  de  soies  en  bobines  a  l'entree  du  magasin, 
la  oil  la  lumiere  est  bonne  et  ou  les  commis  ne  per- 
dent  pas  de  temps  a  assortir  les  echantiiions  du 
client. 

"Ne  dites  pas  une  bobine  de  soie.  Dites  une  bo- 
bine  de  Corticelli." 

Telle  est  le  message  de  toute  cette  campagne 
de  publicite.  Ceci  et  l'axiome:  "les  soies  en  oobine 
de  Corticelli  durent  plus  que  le  vetement."  Ces 
deux  phrases  seront  tellement  fermement  iixees 
dans  les  esprits  des  femmes  du  Canada  que  les  pro- 
duits  concurrents  auront  du  mal  a  les  separer  de  la 
demande  pour  les  soies  en  bobines,  —  ce  qui  indi- 
que  la  vogue  des  Corticelli. 

Mais  les  bobines  de  soie  ne  sont  qu'un  ties  pro- 
duits  de  Belding  Paul  Corticelli  pour  lesqueis  !a  pu- 
blicite recherche  la  clientele  des  femmes  canauien- 
nes.  Les  fils  a  ouvrage  de  Corticelli  et  un  peu  pms 
tard  les  cotons  a  crochet  et  a  broderie  de  Corticelli 
seront  en  evidence  —  chacun  d'eux  avec  implica- 
tion speciale  au  travail  auquel  il  est  destine. 

Cette  publicite  paraissant  continueilement, 
marque  la  note  de  confiance  et  de  sincerite  tiu  ma- 
nufacturier.  II  en  resultera  une  grande  confiance 
dans  les  produits  Corticelli,  confiance  de  la  part  du 
marchand  qui  les  vend  et  confiance  de  la  part  des 
femmes  qui  en  font  usage. 


Quelques  maisons  ont  augmente  leurs  prix  a 
la  mi-saison  et  a  moins  d'imprevu,  il  y  aura  une 
nouvelle  hausse  pour  le  premier  Janvier. 


CORSETS 


Mouvement  de  hausse  dans  leG  prix 


[-'augmentation  de  la  mi-saison  sera  suivie  d'une 
autre  en  Janvier  —  Les  livraisons  sont  lentes 
par  suite  du  manque  de  materieux  et  de  la  pro- 
duction limitee  —  Les  gnands  magasins  reor- 
ganisent  ce  rayon. 


Les  fabricants  de  corsets  partagent  les  diffi- 
cultes  de  tous  les  fabricants  actuellement,  e'est-a- 
dire  une  reduction  de  la  production  due  a  la  dimi- 
nution des  heures  de  travail  et  a  l'augmentation 
des  salaires.  Les  fabriques  sont  tres  en  retard  dans 
leurs  livraisons  et  n'ont  guere  d'espoir  de  rattraper 
ce  retard. 

Les  fabricants  out  aussi  de  la  difficulte  a  se 
procurer  des  materiaux. 

II  n'y  a  pas  de  nouveaux  modeles  sortis.  Bien 
qu'on  parle  beaucoup  d'en  venir  aux  lignes  natu- 
relles  et  de  se  passer  de  corsets,  les  manufactu- 
rers canadiens  ne  s'en  soucient  guere.  En  realite 
ils  beniraient  tout  ce  qui  pourrait  les  debarrasser  du 
lot  de  commandes  que  leurs  clients  leur  reclament 
joumellement  et  qu'ils  sont  incapables  de  livrer. 


LE  JOUET  CANADIEN 


L'industrie  du  jouet  peut-elle  se  developper  en 
notre  pays?  Maintes  fois,  et  particulierement  au 
cours  de  ces  dernieres  annees,  des  publicites,  des 
industriels  et  la  Chambre  de  Commerce  de  Mon- 
treal, se  son:  pose  cette  question,  interessante  a 
plus  d'un  titre.  Mais  elle  est  restee  sans  resolu- 
tion. 

C'e'st  1'abondance  de  la  main-d'eeuvre  qui  a 
permis  de  developper  l'industrie  du  joue;,  dans  cer- 
taines  regions  d'Europe.  Chez  nous,  le  retour  de 
la  paix,  le  licenciement  de  1'arniee,  et  surtout  l'o- 
bligation  de  trouver  pour  nos  mutiles  des  emplois 
en  rapport  avec  leurs  incapacity  physiques,  ren- 
dront  possible  l'etablissement  de  la  petite  industries 
Par  ailleurs.  on  van*e  nvei  rai  on  le  bon  gout,  1'a- 
dresse,  le  genie  inventif  de  l'ouvrier  canadien-fran- 
cais.  Et  n'est-il  pas  vrai  que  la  matiere  premiere  de 
cette  industrie  se  trouve  en  surabondance  dans  no- 
tre pays? 

Le  moment  parait  done  venu  de  travailler  a 
implanter  ia  fabrication  du  jouet  au  Canada.  Ne 
laissons  pas  nous  echapper  l'occasion,  qui  parait  si 
opportune. 

Avec  la  conviction  de  servir  d'interniediaire 
commode  entre  l'inventeur,  l'ouvrier  isole  et  le  ne- 
gociant,  la  Socete  Sain:-Jean-Baptiste  de  Montreal 
ouvre  une  exposition  du  jouet  et  de  tous  articles 
propres  a  recreer  l'enfance. 

1.  L'exposition  du  jouet  est  ouverte  a  toute 
personne  de  langue  francaise. 

2.  Les  modeles  des  articles  que  Ton  voudra  ex- 
poser  seront  recus  au  secretariat  de  la  Societe 
Saint-Jean-Baptiste  de  Montreal,  Monument  Natio- 
nal, a  partir  du  lundi  29  septembre. 

3.  Les  modeles  seront  classes  d'apres  leur 
composition:  papier  mache — bois  —  celluloide  — 
metal  —  composes. 

4.  Les  exposants  des  modeles  qui  sont  une 
invention  voudront  bien  se  procurer  a  l'avance,  du 
bureau  federal  des  inventions,  un  brevet  ou,  a 
tout   le  moins,  un  caveat. 

5.  Les  exposants  des  modeles  qui  sont  prets  a 
repondre  a  des  commandes  pour  le  commerce  vou- 
dront bien  faire  connaitre  leurs  prix  par  douzaine, 
par  grosse. 

6.  Les  recompenses  iront  aux  modeles  qui 
reunissent  le  mieux  ces  trois  qualites:  ingeniosite — 
be|    aspect  —  bon    marche. 

Le  Secretariat  de  la  Societe  repond  a  toute 
demande  de  renseignement  (tel.  Main  8355)  au 
sujet  de  cette  exposition  eL  se  met  a  la  disposition 
des  interesses. 

Nous  annoncerons  prochainement  la  date  de 
rouverture  de  cette  exposition. 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


Mercredi   soir,   le  24  septembre   1919. 

II  try  a  pas  de  changement  a  si- 
gnaler pour  aujourd'hui  sur  le  mar- 
che local  des  pores,  mais  le  ton  con- 
tinue d'etre  facile  et  les  perspecti- 
ves sont  que  des  prix  reduits  davan- 
tage  seront  en  vigueur*  dans  un  ave- 
nir  tres  rapproche.  a  en  juger  par 
certains  avis  recus  de  Toronto  lundi 
de.  cette  semaine.  Ces  avis  sont  a 
I'effet  qu'une  nouveile  baisse  de  50c 
les  100  lbs  va  se  produire,  et  si  I'on 
ajoute  a  cela  le  fait  que  les  prix  de 
Winnipeg  ont  decline  de  $1  les  100 
lbs  au  cours  de  la  semaine  derniere 
pour  les  lots  choisis  pesss  en  des- 
cendant des  chars,  on  peut  s'atten- 
dre  a  una  baisse  sur  notre  marche 
local.  Les  offres  d'aujourd'hui  ont 
ete  peu-  considerables  et  les  ventes 
ont  ete  faites  a  $13  les  100  lbs  pour 
des  lots  desassortis  de  stock  choisi, 
pese  en  descendant  des  chars.  Le 
marche  des  pores  abattus  a  ete  faci- 
le egalement,  avec  un  chiffre  de  ven- 
tes peu  considerable  pour  le  stock 
frais  tue   d'abattoir  a  $27   les   100   lbs. 

II  n'y  a  rien  de  nouveau  a  noter  sur 
le  marche  des  viandes  fumees,  mais 
le  ton  est  facile  avec  le  dernier  de- 
clin  en  vigueur  et  les  perspectives 
sont  que  les  prix  vont  encore  baisser 
dans  un  avenir  tres  rapproche.  La  de- 
mande  pour  des  stocks  locaux  et  pour 
la  campagne  a  ete  plutot  limitee  et 
les  affaires  ont  ete  tranquilles,  avec 
des  ventes  de  jambons  de  8  a  10  lbs, 
de  38c  a  39c  la  lb.;  de  12  a  15  lbs,  de 
36c  a  37c  et  plus  lourds,  a  35c.  Le  ba- 
con a  dejeuner  s'est  vendu  de  46c  a 
47c  et  le  Windsor  desosse  et  sans 
couenne,  a   54c. 

Le  marche  du  saindoux  reste  sans 
changement  avec  les  prix  stables  et 
les  affaires  satisfaisantes.  Des  ven- 
tes de  saindoux  pur  ont  ete  faites  a 
33%c  la  lb.,  en  seaux  de  bois  de  20 
lbs  et  a  33c  en  tierces.  La  graisse 
vegetale  s'est  vendue  a  31%c.  la  lb., 
en  seaux  de  20  lbs  et  a  31c  en  tierces. 
Les  arrivages  de  provisions  aujour- 
d'hui ont  consiste  en  153  barils  de 
pore,  815  paquets  de  saindoux,  529 
bottes  de  jambons  et  bacon  et  5,814 
paquets  de  viandes  en  bottes. 
LE    MARCHE    DES    PORCS    FACILE; 

LE  EOEUF  EST  PLUS  STABLE 

Viandes  fraiches.  —  Le  ton  du  mar- 
che des  pores  est  plus  facile.  On  peut 
s'attendre  a  des  declins.  Le  mouve- 
ment  a  ete  quelque  peu  meilleur  que 
celui  des  trois  dernieres  semaines,  et 
cela  est  du,  en  partie.  a  tine  tempe- 
rature plus  froide. 


22.50 

23.00 

0.33 

0.40 

0.44 

0  43 

0  40 

0.26 

0.30 

0.32 

0.26 

0.15 

0.34 

0.25 

Les  prix  du  boeuf  n'offrent  pas  de 
changement  et  la  demande  est  stable 
pour    les   divers   morceaux   de   choix. 

Nous  cotons: 

Pores  vivants 17.50  18.00 

Pores,  prepares — 
Tu6s  aux  abattoirs,  petits 

65-90    lbs 28  50  29.00 

Truies  (pesantes)   .... 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore    

Gigot  de  pore  (trimmed 
Longes  'trimmed:-)  .  .  . 
Longes  'non  trimmers)    . 

Coteb,  Spare 

Epaules  (trimmers)   .    .    . 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 
Quartiers   derriere    .    .    . 
Quartiers  devant   .... 

Longes ■.    . 

Cotes   ......... 

Chucks 0.14 

Hanches 0.22     0.25 

( Vaches)  — 
Quartiers  derriere  ....     0.20     0.22 

Quartiers    devant 0.12 

Longes 0.27 

Cotes 0.23 

Chucks 0.12 

Hanches 0.18 

Veaux   (suivant  quality    .     0.22     0.25 
Agneaux.    30-40    lbs.    (en- 
tiers),   la  lb 0.20     0.25 

Mcuton 0.20 

LE   BACON   BAISSE;    LES  JAMBONS 
STABLES 

Viandes  preparees.  —  Un  ton  plus 
facile  a  produit  un  declin  d'un  cent 
la  livre  sur  le  prix  des  diverses  varie- 
tes  de  bacon.  La  demande  est  bonne 
et  stable  et  les  ctocks  sont  suffisants. 

Les  jambons  sont  encore  en  faveur 
et  le  ton  de  ce  marche  est  tres  sta- 
ble. Le  pore  en  barils  se  maintient 
aux  reductions  de  la  semaine  dernie- 
re. 

Nous   cotons: 

Viandes  preparees — 

Jambons: 

Medium.  fum6s,  la  lb — 
CJoids)    12-14   lbc.    .    .    . 

14-20 

20-25 0.40 

25-35 0  37 

Dos— 
Ordinaire 0.50 

Bacon — 
Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

qualite) •  .     0.48 

Roul6,  la  lb 

Viandes  salees  seches- 
Long    (clear)    bacon    . 

Pore  en  baril — 
Canadian    short    cut     (lb.) 
*     morceaux    30-40     .     .     . 
Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux  40-50 

Pore,  lourd   (baril)    .    .    . 

LES      VIANDES      CUITES 

AVEC    LA    DEMANDE    MOINS 
CONSIDERABLE 
Viandes  cuites.  —   II   y   a  eu   un  de- 


0.46 
0.1 1 


0.55 


0  57 
0.37 


0.32     0.34 


64.00 


....   68.00 
....    54.00 

FACILES 


clin  dans  les  ventes  des  viandes  cui- 
tes et  cela  arrive  generalement  a 
cette  saison  de  I'annee  ou  les  ville- 
giateurs  reviennent  a  la  vi  I  le.  Comme 
consequence  du  flechissement  du 
marche  du  pore  les  prix  sont  moins 
fermes,  mais  ils  restent  sans  change- 
ment. L'achnt  du  jambon  cuit  et  roti 
est  tres  considerable  de  la  part  de 
certains  elements  du  marche  local. 
Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.15 

Langue  de  boeuf  en  gelee,  choix  0.70 

Langue  de  pore  en  gelee   .    .    .  0.48 

Jambon   et  langue.  la  lb.    .        .  0.32 

Jambons,  rotis 0.65 

Veau  et  ;angue 0.25 

Jambons,  rotis 0.65 

Jambons.    cuits 0  64 

Epaules,  roties 0.55 

Epaules,  bouillies 0.54 

Pates   de   pore    (douz.)    ....  0.80 

Boudin,  la  lb 0.12 

LE  SAINDOUX  PUR  BAISSE  DE 
DEUX    CENTS 

Saindoux.  —  Le  saindoux  pur  a 
baisse  de  prix,  comme  resultat  direct 
du  flechissement  de  la  bas*e  du  prix 
des  pores.  Les  prix  des  tierces  sont. 
actuellement  de  33c  et  en  morceaux 
de  1  lb.  a  36c.  Le  mouvement  est 
meilleur  a  ces  prix   reduits. 

Nous   cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces.  400  lbs,   la  lb 0  33 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0  331 

Seaux,    20    lbs,    la    lb 0  33 j 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb.  .  .     0.36  0.37 

LA  GRAISSE  VEGETALE  BAISSE; 
ELLE    SUIT    LE    SAINDOUX 

Graisse  vegetale.  —  Par  suite  de  la 
baisse  des  prix  du  saindoux,  la  grais- 
se vegetale  aussi  se  vend  meilleur 
marche.  Le  declin  a  ete  d'un  demi  a 
un  centin  seulement,  mais  Ton  s'at- 
tend  a  une  autre  baisse  ces  jours-ci. 
Les  chiffres  des  ventes  est  bien  main- 
tenu   pour   la  saison. 

Nous  cotons: 

Tierces,    400   lbs,   la   lb...     0.29     0.29J 

Tinettes.   50   lbs 

Seaux,  20  lbs.  la  lb 

Morceaux   de    1    lb.   la  lb 0  32 

LA  MARGARINE  SE  VEND  EN 
PLUS  GRANDE  QUANTITE 
Margarine.  —  Bien  que  les  ventes 
regulie.-es  d'automne  de  margarine 
n'augmenteront  pas  d'ici  quelques  se- 
maines, le  mouvement  est  plus  consi- 
derable, declarent  certains  commer- 
cants.  Avec  une  temperature  plus 
froide,  le  commerce  achetera  en  plus 
grande  quantite  et  Ton  ajoute  ici 
que  le  produit  commence  a  devenir 
plus  populaire.  Les  prix  restent  sans 
changement. 
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Margarine: 

En     monies,  suivant     la 

qualite.    la  lb 0.35     0.39 

En    tinettes       suivant     la. 

qualite.    la  11) 0.31     0.34 

LE  MEILLEUR  BEURRE  DE  CRE- 
MERIE S'EST  VENDU  A  52'/2c. 
Beurre.  —  Les  arrivages  de  beurre 
aujourd'hui  ont  consiste  en  1,775  pa- 
quets,  contre  876  pour  le  meme  jour 
de  la  semaine  derniere  et  1,191  pour 
la  date  correspondante  Tan  dernier. 
A  I'entrepot  frigorifique  de  Gould  au- 
jourd'hui, les  offres  se  sont  chiffrees 
a  450  paquets  dont  150  etaient  du 
beurre  de  cremerie  pasteurise  qui 
s'est  vendu  a  54  1-8c.  la  lb.  livre  au 
magasin  ici,  et  300  paquets  du  meil- 
leur  cremerie  a  52/2c  la  lb.  f.a.b.  de 
la  campagne.  A  part  cela,  le  marche 
a  ete  tranquille  et  par  suite  de  la  de- 
mande  limitee  continuelle  pour  les 
stocks,  le  ton  est  facile  sur  le  mar- 
che en   gros. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cri  merfe  pa  ;teurise  .   .   .  0.54  S  0  5  I 

Le   meilleur   cremerie   .    .  0.54]  0 

Hon  cremerie 0.53 '.  0.533 

I  '    meilleur  de  ferme  .  .  .  0.50  0.51 

LE     MARCHE     DU     FROMAGE     EST 
STABLE;    SANS   CHANGEMENT 

Fromage.  —  Rien  de  remarquable 
a  signaler  sur  le  marche  du  fromage 
pour  la  semaine  ecoulee.  Les  arriva- 
ges pour  la  saison  sont  beaucoup 
moins  considerables  qu'ils  ne  I'etaient 
I'an  dernier  et  le  mouvement  de  ce 
port  a  consiste  en  147,048  boites  de 
moins  que  I'an  dernier  pour  la  perio- 
de  correspondante.  Les  prix  restent 
sans  changement. 

Nous  cotons: 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24* 

No.  3,  la  lb 0.24 

LES    OEUFS    ACTIFS    ET    FERMES 

Oeufs.  —  Un  ton  tres  ferme  regne 
sur  le  marche  local  des  oeufs,  et  les 
perspectives  sont  que  les  prix  vont 
monter  dans  un  avenir  tres  rapproche 
pour  les  oeufs  strictement  frais  et  les 
oeufs  chcisis  d'entrepot  frigorifique, 
par  suite  du  fait  que  les  stocks  au 
Canada  sont  actuellement  reduits  ra- 
pidement  par  suite  du  gros  mouve- 
ment  de    I'exportation. 

Oeufs   strictement    frais 0.68 

De  choix o.04 

Ne  1 0.57 

No  2 0.54 

LES  PRIX  DES  VOLAILLES 
BAISSENT 
Volailles.  —  Des  prix  reduits  sont 
en  vigueur  sur  la  plupart  des  lignes 
de  volailles.  Les  poulets,  cannetons, 
canards  et  vieilles  poules  sont  offerts 
si  librement  que  les  marchands  ont 
reduit  leurs  prix  d'achat.  On  dit  ega- 
lement  que  la  qualite  du  stock  n'est 
pas  au  niveau  de  la  qualite  ordinaire. 


LE      MAUVAIS      TEMPS      FAIT      CA- 
CHER    LE    POISSON;    LES   VEN- 

TES  S'AMELIORENT 
Poisson.  —  Bien  qu'il  pourrait  y 
avoir  une  grande  amelioration  dans 
la  demande  pour  le  poisson,  le  mou- 
vement est  assez  satisfaisant.  Les 
arrivages  de  haddock  de  la  cote  est 
et  ceux  du  dore  des  lacs  ont  diminue, 
mais  la  vente  est  bonne  quand  meme 
pour  ces  varietes  de  poisson.  Les 
prix    restent   fermes. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11     0.12 

Don§ 0.22 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (preparers) 0.15 

Gaspereaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12     0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Flelan,  Est 0.23     0.24 

Flelan,   Ouest 0  23     0.24 

Morue,   tranchee    ....     0.10     0.12 
Morue   pour  le   marche"     .     0.07     0.08 

Carrelets 0.07     0.09 

Cuvettes 0.40 

Homards    vivants 0.45 

Petit    brochet    (pike),    la    lb.     .    0  13 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 
rouge 0.28    0.30 

Saumon  de  Gaspe   ....      0.35  0  40 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson   bianc 0.17  0.18 

Truite  de  ruisseaux    .    .    .      0.35  0.40 

L'EPICERIE 

II  y  a  des  changements  importants 
a  signaler  cette  semaine,  dans  les 
prix  de  plusieurs  articles.  Les  raffi- 
neries  Atlantic  ont  hausse  le  prix  de 
leur  sucre  raffine  a  $11.  II  y  a  plus  de 
Sucre  disponible  et  les  perspectives 
s'ameliorent.  Les  feves  en  boites  ont 
monte  d'un  quart  de  cent  et  les  pois 
sont  fermes.  Le  prix  du  hareng  saur 
reste  ferme.  La  base  du  gros  sel  a 
quelque  peu  change  et  le  poids  des 
sacs  a  ete  reduit. Les  avoines  roulees  en 
paquets  et  en  vrac  se  vendent  plus 
cheres.  Les  tendances  de  la  farine  de 
mais  sont  vers  la  baisse.  Les  hou- 
blons  presses  ont  monte  de  3c  la  lb. 
Le  nettoyeur  a  main  d'une  certaine 
marque  a  subi  une  hausse  de  20c  la 
douzaine.  La  mincemeat  est  a  la 
hausse,  de  meme  que  le  salpetre  et 
le  soda  a  pate  en  paquets.  Les  cris- 
taux  de  sucre  brut  se  vendent  plus 
chers.  Les  pommes  seches,  les  abri- 
cots,  les  peches,  les  poires  et  les  pru- 
neaux  sont  a  la  hausse.  Le  prix  de  la 
melasse  a  monte  de  2  cents.  Le  prix 
du  the  a  subi  une  hausse.  Les  clous 
sont  rares  et  leur  prix  va  probable- 
ment  monter.  Les  noix  sont  fermes, 
de  meme  que   les   riz  et  le  tapioca. 

II  y  a  eu  des  declins  dans  les  p.  ix 
du  foin  et  du  grain.  Les  prix  de  cer- 
tains fruits  ont  ete  reduits,  de  meme 
que  ceux  de  certains  legumes.  Le 
mouvement  est  bon  pour  la  plupart 
des  lignes.  Le  ton  du  cafe  est  quel- 
que peu  plus  facile  de  meme  que  ce- 
lui  des  sirops  de  mais. 


LES      HOUBLONS      PRESSES     PLUS 

CHERS;    NETTOYEUR  A   MAINS 

A    20= 

Houblons  presses,  nettoyeurs  a 
mains.  —  Une  hausse  de  3  cents  la 
livre  a  eu  lieu  sur  les  houblons  pres- 
ses, dont  un  stock  vient  d'arriver.  Ce 
houblon  s'est  vendu  au  commerce  de 
45c  a  46c  la  livre.  Le  nettoyeur  a 
mains  "Boss"'  a  monte  de  20c  la  dou- 
zaine a  $1.20. 

LE    MINCEMEAT    MONTE;    LE    SAL- 
PETRE   GRANULE    AUSSI 

Mincemeat,  salpetre.  —  Le  prix  de 
la  mincemeat  de  Wethey  a  subi  una 
hausse,  son  prix  en  gros  etant  actuel- 
lement de  $1.90  la  douzaine  ou  $5.50 
la  caisse. 

Le  salpetre  granule  se  vend  dans 
le  moment  en  sacs  de  110  lbs  nettes 
a   9c    la   livre. 

LE  PRIX  DU  GROS  EST  REDUIT; 
LE  SODA  A  LA  HAUSSE 

Sel.  soda.  —  Une  reduction  du  poids 
du  gros  sel  Liverpool  a  rendu  un 
changement  de  prix  necessaire.  Le 
poids  des  sacs  est  a  present  de  130 
au  lieu  de  140  et  le  prix  des  nouveaux 
sacs   est    de   $1.50. 

Le    soda    marque    Cow    se    vend    en 
gros  a  $3.75   la  caisse. 
L'EMPOIS       A       LA       HAUSSE:        DE 
MEME    QUE    LE    CAMPHRE 
ET    LE    SUCRE    BRUT 

Empois,  camphre.  sucre.  —  Des 
avances  ont  ete  faites  cette  semaine 
dans  les  prix  de  I'empois  de  la  mar- 
que "Beef".  Le  nouveau  prix  est 
$3.75  pour  les  demi-caisses  et  $7.50 
pour  les  caisses  entieres,  les  augmen- 
tations etant,  respectivement,  de  25c 
et  50c  la  caisse. 

Le  camphre  est  tres  rare  et  son 
prix  a  monte  de  $1  la  lb.  a  $5.50.  Les 
sucres  bruts  en  cristaux  ont  egale- 
ment  subi  une  hausse.  Les  prix  cotes 
actuellement  etant  de  $10.50  a  $11 
les  100  livres. 
UNE      PLUS      GRANDE      QUANTITE 

DE   SUCRE    EST   FONDUE:    UNE 

RAFFINERIE    MONTE    SES 

PRIX 

Sucre.  —  Une  amelioration  mar- 
quee s'est  produite  dans  I'approvi- 
sionnement  du  sucre  et  le  commerce, 
bien  que  ne  recevant  pas  tout  le 
sucre  dont  il  a  besoin,  recoit  de  fre- 
quentes  consignations.  Les  mar- 
chands de  gros  ou  "jobbers"  sont  plus 
satisfaits  de  la  situation  et  ils  en- 
voient  des  stocks  a  leurs  clients  aussi 
vite  que  les  raffineurs  peuvent  leur 
en  fournir.  Une  raffinerie,  I'Atlantic, 
a  monte  son  prix  a  $11.  Cette  aug- 
mentation de  50c  les  100  livres  est  en 
vigueur  depuis    lundi   dernier. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule"    ....    10.50 
Acadia,  extra  granule 10.50 
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St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  11.00 

Canada,  extra  granule   ....  10.40 

Dominion  cristal  granule  ....  10.50 

Glace,  barils 10.70 

Glace,    (boites  de  25  liv.)    11.10 

Glace,    (boites    50   livres)    10.90 

Glac<§,  1  livre? 12.20 

Jaune   No    1    .     .    .   10.00  10.00  10.60 

Jaune  No  2  or 9.90  10.00 

Jaune    No    3    .     .    '    .     .     .    9.70  9.90 

En  poudre,  barils 10.60 

En  poudre  50s 10.80 

En  poudre  25s 11.08 

Cubes  et  des.  100  lbs 11.10 

Cubes,  boites  de  50  lbs.    .    .    .  11.20 

Cubes,  boites  25  livres   ....  11.30 

Cubes,   pari.   2  lbs 11.50 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .   .  10.55 

"       100  lbs 10.65 

boites  50  lbs  .   .   .  10.75 

boites  25  lbs  .   .   .  10.95 

"       cartons  5  lbs  .  .  .  11.70 

cartons  2  lbs  .   .   .  12.45 

Crystal  Diamond,   barils    .    .    .  11.10 

boites    100    lbs.  11.20 

boites      50    lbs.  11.30 

"       boites      25    lbs.  11.50 

Demerara,  pale,  la*  lb 0.10 

LE    PRIX    DES    FEVES    MONTE 

Conserves.  —  Le  seul  changement 
de  prix  a  noter  sur  le  marche  des  con- 
serves s'applique  aux  feves  refugee 
et  golden  wax.  La  liste  des  cotations 
est  plus  considerable,  de  $1.85  a 
$2.10   la   douzaine. 

Le    mouvement    des    conserves    nou- 
velles    est    satisfaisant,     bien    que     le 
commerce   du    detail    n'achete    pas  en- 
core tres   librement. 
CONSERVES  DE   FRUITS 

Nous    cotons: 

Pommes,  2%s.  doz.    .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.25  2.40 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .    .  4.65 

gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    6pais,    la 

douz 4.40  4.50 

Cerises     blanches,      sans 

noyau 4.40  4.50 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,   2s.    (seaux)   2.77*  2.80 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 2.80  3.00 

Peches,  2% 3.75  4.00 

Poires,   2s 2.50  2.90 

Poires,  2%s 3.25 

"         2s.  (sirop  clair) ....  1.90 

Annanas  (gratte  et  tranche)  2s.  3.60 

Annanas  2y2s 4.50 

Prunes,  Lombardie   ....   2.00  2.20 
Reines-Claudes,        ver- 

tes,   2s 2.45 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)    2s 4.65 

Framboises,   2s 4.65 

Framboises,  2%s   .    .  i 

Fraises,  2s 4.65 

LEGUMES 

Asperges   (americaines  ver- 

tes).  doz.  2y2s 5.75 

4sperges  importers,  2V£s..   4.85  5.25 

Feves.    Golden   Wax    .     .     .    1.85  2.10 

Feves,    Refugee 1.85  2.10 

Ble-d'Inde    (2s) 2.10  2.35 

Betteraves,  2  liv 0.95 

Garottes   (tranchees),  2s.   .   1.45  1.75 

Blo-d'Inde   (en  epis)   gal.   .   7.25  7.50 

Epinards,   3s 2.85 

Epinards  Californie,  2s  .   .  3.15  3.50 


Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,  2%s 2.10 

Tomates,   3s 2.15 

Tomates,  gallons 6.00  7.02} 

Citrouille,    2y2s.    (douz.)    1.10" 

Citrouille,  gallon   (douz.)    3.25 

Pois,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June    ....     1.92*  1.97} 

Pois,  tres  fins,  20  oz ~  3.00 

Pois,  2s.,  20  oz.  .   .    .- 1.574 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

POISSON 

Saumon: 

Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.15 

Chums  ,  boites    de   %   lb., 

plates 1.12} 

Boites     hautes     de    1    lb. 

caisses    de  4  dz,  la  dz.     4.50     4.80 

Pinks,  1  lb.,  plates    . 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes   .    .    .     2.60     2.75 

Pale,  %  lb.,  douz 1.37} 

Pale,  1  lb.,  douz -■-     2.37} 

Pinks,  y2  lb.,  douz 1.62* 

Cohoes,   1   lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,    1   lb.,    plates 2.25 

Cohoes,   %  lb.,  plates 1.75 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00     4.60 

Red  Springs,  y2  lb 2.45 

White  Springs   (Is) 2.30 

Saumon     Gasp6,     marque 

Niobe  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1    lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.50 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     1.90     2.00 
Steak    de    baleine,   1   lb., 

plates 1.90 

Harengs,     kippers,     douz. 

(caissse    de    4    douz.) 2.25 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates)   douz 2.25     2.50 

Haddies    (lunch),   V2  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)  douz.  .  .  2.25  2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norvegiennes,  la 

caisse  de  100   (%s.) 25.00 

Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     quality),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises 32.00 

Viande     de     crabe     japo- 

naise.  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 1.90 

LES      FEVES      RECOLTEES      A 

L'ETRANGER    AFFECTENT    LE 

PRIX    CANADIEN 

Feves  et  pois.  —  L'arrivee  de  plus 
gros  stocks  de  feves  japonaises  a  ete 
un  facteur,  dit-on,  dans  la  baisse  du 
prix  des  varietes  canadiennes.  II  n'y 
a  pas  eu  de  changement  de  prix  au 
cours  de  la  gemaine,  mais  les  meil- 
leures  varietes  restent  fermes  autour 
de   $5    et    $5.25    le    boisseau. 

Feves    canadiennes,    triees 

a  la  main,  le  boisseau.   5.00  5.25 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 5.00 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 


Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.25    3.50 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98  livre)s 6.50 

Pois   (bleu) 0.08    0.09 

LE    MARCHE    DU    RIZ    EST    FERME 

Riz,  tapioca.  —  La  fermete  conti- 
nue de  caracteriser  le  marche  ds  ces 
deux  produits.  La  demande  est  regu- 
liere  mais  de  saison,  et  Ton  ne  peut 
se  procurer  de  bons  riz  qu'aux  pleins 
prix  demandes. 

Nous  cotons: 

Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 17.00 

Honduras 18.00 

Siam  No  2 13.00 

Siam  (fancy) 12.00 

Rangoon  "B" 12.75 

Rangoon  "CC" 12.50 

Pakling 13.00 

Mandarin 13.75 

Tapioca,   la   lb.    (seed)    .    .    0.15    0.16 
Tapioca  (flake)    ....     0.12}     0.13 
Tapioca  (pearl)    .....     0.15  0.16 

LES    NOIX    NOUVELLES    COMMEN- 
CENT    A    ARRIVER;     LES    PEA- 
NUTS   SONT    RARES 

Noix.  —  II  est  extremement  diffici- 
le de  se  procurer  les  diverses  varie- 
tes de  peanuts  des  Etats-Unis,  decla- 
re ur>  importateur.  Les  varietes  de  la 
Virginie  ne  peuvent  etre  obtenues 
qu'en  petites  quantites.  Les  varietes 
chinoises  et  japonaises  ont  ete  offer- 
tes  plus  librement  dans  ces  derniers 
temps. 

La  base  pour  ces  varietes  est  plus 
basse  que  celles  des  varietes  de  Vir- 
ginie. Une  maison  de  gros  a  regu  der- 
nierement  un  appro\/isionnement  de 
noix  du  Chili  et  d'avelines  de   Naples. 

Nous  cotons: 

Amandes,  la  lb 0.28 

Amandes   (Ecalees)    ....  0.57  0.60 

Amandes   (Jordan) 0.70 

Noix  du  Bresil  (nouvelles)  0.29  0.33 

Noix  du  Bresil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Avelines    (Sicile),  la  lb.    .    0.29  031 

Avelines    Barcelone    .    .    .   0.26}  0.30 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Peanuts    (roties)   — 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb.  0.32  0.35 

Jumbo 0.20  0.23 

Fancy 0.16  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salees    espagnoles,    la    lb.  0.29  0.30 

Ecal<§es   No   1,   Espagnoles  0.25  0.26 

Ecalees  No  1 0.161  0.18 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts   (salees)   — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cass^es,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32    0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32    0.35 

Pecans,      Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21     0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo O.fiO 

Noix  (Grenoble) 0.29     0.35 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0.23    0.25 

Noix   (ecalees) 0.90 

Noix   (espagnoles)    ....  0.30     0.33 
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LES  DATTES  NOUVELLES  SONT 

ARRIVEES;  LES  POMMES  ET 

LES  ABRICOTS  A  LA 

HAUSSE 

Fruits  sees.  —  II  y  a  eu   un   peu  de 

rajustement    dans    les    cotations      des 

fruits  sees,  y  compris  des  avances  sur 

les  prix  des  pommes,  des  peches,  des 

poires    et    des    abricots.    Le    prix    des 

pruneaux  a  egalement  monte  pour  les 

gros  pruneaux  et   le   prix  des   petits  a 

quelque    peu    baisse.      On    dit   que    les 

fruits      de    la    recolte    nouvelle      com- 

mencent    a    etre    expedies    de    la    Cali- 

fornie. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs 0.25 

Fancy  . 0.30 

Pommes  (evaporees) 0.22 

Peches  (fancy) 0.27 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16     0.1S 

Poires 0.25 

Pelures  (anciennes)  — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  11) 0.18  0.23 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16  onces    .    .    .   0.17  0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr. 2.25 

Muscatels,   loose,    3   couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,      4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepine  de  chcix,  12  onces   ....  0.12 
Epepine  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepine  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 

Sans  pepins  (fancy) 0.18 

Sans  popins  (fancy) 0.17 

Valence,  choisi 0.11  J 

Valence,  4  couronnes,  par 

couches 0.1U 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs  .  _ 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27i  0.28 

Corinthe    (grec)    en    vrac 0.18 

12  onces 0.16  J 

Boites  de  50  lbs,  loose   .    .   0.20  0.23 

Paquets  de  15  onces  .    .    .   0.20J  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces  (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.25    ' 

Dattes     Dromadaires     (36- 

n  10s> 7.25 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior     0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 

sior 0.19  0.20 


Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60     3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.14 

Pruneaux — 

Californie   (boites  de  25  lbs) : 

30-40s 0.35 

«0-70s 0.30 

70-80s    (boite  de   2T,   lbs )    ....      0.25 

80-9.0s 0.22 

90100s 0.17     0.19 

100-120S 0.14 

LA  MELASSE  PLUS  CHERE;  LE 
MAIS  BAISSE,  MAIS  PAS 
LE  SIROP 
Sirops  et  melasses.  —  Une  maison 
de  gros  locale  a  monte  de  2  cents  le 
prix  de  sa  melasse.  D'autres  maisons 
peuvent  augmenter  leurs  cotations 
d'un  moment  a  I'autre.  II  y  a  un  de- 
clin  marque  du  prix  du  mai's,  mais 
cette  ba;sse  n'a  pas  encore  affecte 
celui  du  sirop  de  mais.  II  s'ecoulera 
quelque  temps  avant  que  la  baisse 
du  prix  du  mais  affecte  celui  du  si- 
rop de  mais.  Chicago  regie  en  quelque 
sorte   le   prix  de  ce   produit. 

MKLASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  ble-d'Inde: — 
Barils,   environ    700   livres    .    .     0  08} 

Vz  baril 0.081 

Kegs <> 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites    de    10   livres,   caisse    % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites    de    20   livres,   caisse    Vfc 

doz.  la  caisse 5.70 

L'  u:; lis.  scan  25  liv..  chaque  .  .  2.60 
3  galls.,  scan  38%  liv..  chaque  3.85 
5  galls.,  scan  65  liv..  chaque   .    .      6.25 

Sirop  rle  ble-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,   la   caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,   %  douz.  a 

la   caisse.  la    caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,   %   douz.  a 

la    C8       6,  la   caisse 6.20 

Sirop  de  canne   (crystal   Diamond): 
Boites    2   livres,    2    douz.,    a   la 

caisse 7.50 

V2   barils.  les  100  livres    ....   10.25 

Barils.  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres   (caisse).     4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 0.98     1.03 

Barils 1.01     1.06 

y2  barils 1.03     1.08 

Molasses  .Antigoa — 

Puncheons 0  95 

Barilo 0.98 

DE  GROS  LOTS  DE  SUCRE  ACHE- 

TES  A  22c;  LE  MIEL  EST 

STABLE 

Produits    de     I'erable.    —    Un       gros 

acheteur    de    Sucre      a    declare       qu'il 

avait   paye  cette  semaine,  22c   la   livre 

pour   des    lots    de    chars   de    sucre.    La 

demande   sur   ce    marche   est    peu   con- 


siderable, mais  el  I  e  est  stable,  et  le 
prix  reste  ferme.  Le  prix  du  miel  est 
soutenu  sans  changement  et  le  mou- 
vement  sur  ce  marche  est  satisfai- 
sant. 

Nous   cotons: 

Sirop  durable— 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites  10  livres,  6  a  la  caisse, 

la  caisse 20.15 

Boites  5  livres,  12  a  la  caisse, 

la  caisse 21.05 

Boites  2V2  livres,   24  a  la  cais- 
se, la  caisse 21.30 

Sucre    durable    (nominal)    0.27     0.32 

Miel  clover:  — 

Comb    (fancy) 0.30 

Comb    (No  1) 0.26 

En   boites,   60  livres 0.24 

En   seaux,   30  livres 0.25 

En   seaux.    10   livres 0.25 

Kn   seaux,      5   livres 0.26 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18     0.18 

LE  CAFE  SANS  CHANGEMENT  ET 
LE  TON  EST  FACILE 

Cafe,  Cacao.  —  Aucun  changement 
a  signaler  sur  le  marche  du  cafe  ici. 
Les  tendances  de  I'exterieur  sont  plus 
faciles  et  les  acheteurs  ont  achete 
en  petite  quantite.  II  est  probable 
qu'une  baisse  va  bientot  se  produire 
si  le  marche  exterieur  reste  dans 
I'etat  qu'il  etait  ces  deux  dernieres 
semaines.  Le  mouvement  du  cacao 
est  stable  et  de  saison  et  les  tendan- 
ces  sont   vers    I'affermissement. 

Nous  cotons: 

BogOtas,    la    lb 0.45     0.47 

Jamaica,  la  lb 0.42*  0.44 

Maracaibo,   la  lb 0.40     0.43 

.Mocha    (types) 0.44     0.47 

Mexicain,  la  lb 0.44     0.46 

Rio.    la    lb 0.37     0.39$ 

Santos,   Bourdon,  la  lb.  .  .  0.44     0.47 
Santos,   la   lb 0.43     0.45 

( 'acao: 
En    boites  de  1  lb.,   la  douzaine     5.25 
En  boites  de  >4  lb.,  la  douzaine     2.75  • 
En  boites  de  '*  lb.,  la  douzaine     1.45 
Dimension   10s,  la   douzaine    .    .      1.10 
LES    THES    PLUS    CHERS 

Thes.  —  Une  avance  marquee  sur 
le  prix  de  la  meilleure  qualite  de  thes 
a  ete  enregistree  au  cours  de  la  se- 
maine. Cette  hausse  a  ete  de  3c  a  5c. 
Les  meilleures  varietes  se  vendent 
de  80c  a  $1  la  livre  —  pour  les  'ihes 
Japon.  Le  mouvement  des  meilleurs 
thes  est  considerable  actuellement  — 
les  endroits  de  production  font  de 
grosses  expeditions.  Le  mouvement 
des  thes  de  qualite  moyenne  est  sa- 
tisfaisant. 

Nous  cotons: 
Pekoe,  Souchongs,  la  lb.    .   0.45     0.47 

Pekoes,  la  lb 0.49     0.52 

Orange  Pekoes 0.53     0.55 

Thes  Japon — 

Choix 0.65     0.75 

Early  Picking 0.55     0.70 

Javas — 

Pekeos 0.39     0.41 

Orange  Pekeos 0.44     0.47 

Orange  Pekoes  bris6  .    .    .   0.40     0.43 

Les  qualit^s  inf£rieures  de  thes  bri- 
sks peuvent  etre  obtenues  des  mar- 
chands  de  pros  sur  demande  a  des 
prix   raisonnables. 
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Nos  CONFITURES  et  nos  GELEES  se  vendent  non  seulement  dans  la 
province  de  Quebec,  mais  aussi  dans  FOntario  et  dans  les  provinces  de 
l'Ouest,  c'est  la  meilleure  preuve  que  nous  pouvons  donner  de  la  qualite 
exceptionnelle  de  nos  produits. 

Le  chiffre  de  ncs  ventes  s'accroit  sans  cesse. 

Le  soin  que  nous  apportions  a  choisir  nos  fruits  assure  une  uniform  ite  de 
qualite  qui  se  traduit  par  des  ventes  repetees  et  un  nombre  de  clients 
de  plus  en  plus  grand  pour  le  marc  hand  qui  tient  en  stock  nos  PRO- 
DUITS PURS  ET  DE  VENTE  FACILE. 

Notre  procede  de  fabrication  conserve  non  seulement  la  forme  du  fruit, 
mais  aussi  sa  saveur  naturelle.  Seulsles  ireilleurs  ingredients  sont  em- 
ployes dans  la  preparation  de  nos  produits,  avec  le  resultat  que  nous 
sommes  en  position  de  garantir  la  QUALITE  des  produits  portant  notre 
marque  de  fabrique. 

Si  vous  tenez  a  donner  satisfaction  a  votre  clientele  et  surtout  a  la 

conserver 

Prenez  en  stock  notre  ligne  complete.  Etalez-la  bien  a  la  vue  dans  votre 
magasin  et  votre  commerce  de  CONFITURES  ET  DE  GELESE  devien- 
dra  Tune  des  lignes  les  plus  payantes  que  vous  vendez. 
Si  vous  ne  connaissez  pas  encore  la    purete  et  la  qualite  de  nos  produits, 
une  commande  d'essai  fera  plus  que    tout  ce  que  nous  pourrions  dire  ici. 

Donnez  votre  commande  immediatement  et  attendez 

avec  confiance  le  resultat. 

Old  City  Manufacturing  Co.,  Reg'd 

QUEBEC  (P.Q.) 
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AUJOURD'HUI 

MEME       Commandez    votre    stock 
d'Automne  D' 

Articles   en    Fibre   Durcie 


Peu  importe  ce  qui  arrive,  le  Jour  du  Lavage  vient 
toutes  les  semaines.  Aidez  vos  clientes  a  rendre  cette 
journee  pas  plus  fatiguante  que  les  autres.  Montrez- 
leur  les  articles  en  fibre  durcie  d'Eddy.  La  premiere 
impression  est  celle  qui  compte,  et  les  articles  en 
fibre  durcie  d'Eddy  ne  manquent  pas  d'etre  appr6ci6s  a 
premiere  vue.  De  plus,  ils  donnent  une  tres  longue 
dur£e.  lis  sont  tres  16gers  et  leur  apparence  denote 
la  proprete\ 

Prenezen  en  stock. 

Vous  les  vendrez  tous — et  facilement. 

Notre  publicity  vous  aidera  a  le  faire. 

Hcrivez-nous  aujourd'hui  pour  renseignements  a  ce 
sujet. 

Les  ALLUMETTE8  D'EDDY  sont  ce 
que     la     phip  gens     s'attendent 

d'avoir  lorsqu'lls  demandent  ties  allu- 
mettes.  Dev&ncez  Irs  deslrs  de  votre 
clientele.      Vous  y   gagnerez. 


THE  E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL.    CANADA 


Faites   payer   votre   loyer   par   vos 
etalages   de    vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sur  le  trottolr. 

Supports  pour  Etalages  de  Vitrine 

Une  serie  merveilleuse  de  supports  interchangeables  patentes 
pour  etalages  de  vitrine,  appropriee  aux  Articles  de  Nouveautes, 
Costumes,  Chapeaux,  Chemiserie,  Chaussures  et  Marchandises 
rales  La  serie  vous  donnera  10  ans  de  Bons  Services  en 
rendant  effectif  votre  commerce  par  l'arrangement  de  garnitures 
de  vitrines.  , 

Les  Supports  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  sont  que  quelques-uns 
Uspositifs  que  vous  pouvez  obtenir  avec  la  serie  complete; 
on  peut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 
Faits  de  Chene,  finl  Dore,  Antique  ou  Patine.  La  serie  eat  mlse 
en  un  coffre  en  bois  dur  avec  couvercle  &  charnieres,  un  bon 
endroit  pour  carder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 
le  moment.  II  y  en  a  des  milliers  de  cette  serie  en  usage  jour- 
iirll.  ment. 
No    104.    Cette   sSrie   a   130    "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  Magasin  General $27.50 

i  tic    de    la    serie    ci-dessus,    nous    en    fabriquons    une   pour 

I' usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.     Cette  serie  est  tota- 

.  rente    de   la   serie   pour   Magasin    General;    elle   est 

:our  letalage   de  marchandises  plus  pesantes  et  convlent 

t  a  l'Epicerie  de  detail. 

La   Serie  No  20  a  S9  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries $38.50 

La    S6rie    No  20!/2  a  50   "Younits"    interchangeables  pour 

hs  Vitrines  <le  Tetites  Epiceries $23.10 

En    Stock   a    Hamilton  —  Commandez  dlrectement  ou   par  votre 
marchand  en  Gros  —  Patentes  et  faits  au  Canada. 

THE     OSCAR     ONKEN     CO. 

5150  FOURTH   STREET,  Cincinnati,  Ohio,   U.S.A. 


HUNG  SYSTEMS 

LES   SYSTEMES   DE   CLASSEMENT 

Gardiens  des  Archives  de  la  Ville 

I.,e  fait  que  l'Equipement  de  classeurs  en  acier  de  "l'Offlce  Specialty"  a  4t6 
choisi  pour  6quiper  le  Departement  des  Archives  du  Bureau  d'Enregistrement 
de  Toronto,   dont  ci-dessous  une  vue,   est  un   tribut  signiflcatif  de  la  confiance 

plac&e  dans  son  habilet§  a.  protfger  les  milliers  de  documents  importants  qui 
constituent  les  archives  municipales  de  la  ville  de  Toronto. 

La  m§me  quality  de  produit  —  1' esprit        aux   commergants   et   hommes   d'affai- 


de  service  identique  qui  ont  caractfi- 
ris6  l'Equipement  de  cette  institution, 
vous  sont  offerts,  que  vos  besoins  con- 
sistent en  un  simple  Classeur  de  Car- 
tes ou  en  un  £quipement  complet  de 
Bureau. 
Nous  nous  ferons  un  plaisir  d'envoyer 


res  notre  Catalogue  d'Equipement  de 
Classeurs  en  Bois  ou  en  Acier.  Ecrl- 
vez-nous  aujourd'hui  a  ce  sujet. 

THE  OFFICE  SPECIALTY  MFG.  CO., 

LIMITED. 
Bureau: — 81    rue   St-Plerre,    Montreal. 
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ALIMENTS  MARINS  PROFITABLES 


Une  r^cente  analyse  du  gouvernement  a  prouv6  que  les  aliments  marins  de  la  mar- 
que Brunswick  6taient  sup^rieurs  en  quality  et  en  "calories"  alimentaires  a  n'im- 
porte  quelle  ligne  imported. 

Songez  a  l'importance  de  cet  avantage  pour  faire  une  vente,  M.  le  marchand. 

Des  aliments  marins  de  premiere  quality  comme  ceux-ci  augmenteront  considerable- 
ment  vos  profits  en  augmentant  vos  ventes  d'aliments  marins  et  en  attirant  la  meil- 
leure  clientele  a  votre  magasin. 

Preparez-vous  des  maintenant  a  r6pondre  a  la  grande  demande  du  temps  froid  pour 
des  produits  alimentaires  marins  de  bonne  quality.  Prenez  en  stock  des  produits 
"Brunswick",  vous  et  vos  clients  en  serez  satisfaits. 


Connors  Bros.,  Ltd. 


Black's  Harbor,  N.  B. 


Casse 


un      mauvais 
rhume. 
Toujours    digne    de 
confiance. 


"La  Grippe  Espagnole" 

dit    un    m£decin      en    renom 

n'est  pas  encore  entierement 

disparue   du   pays.    "Je   crois 

fermement  que  tout  le  mon- 

de,  un  jour  ou  l'autre,  la  con- 

tractera." 

II    vaut      mieux    la   pre>enir 

que  de  la  gu6rir.  • 

"Vous    trouverez    un    tonique 

preventif  ideal  et  un  remede 

contre  la  toux  dans 

Le  Sirop 

de  Goudron  et  a 

l'Huile  de  Foie  de 

Morue  de 

MATHIEU 

Le  remede  de  Mathieu,  re- 
commandable  contre  la  toux, 
est  une  source  de  gros  pro- 
fits. Prenez-le  en  stock.  Fai- 
tes-en  un  Stalage.  Vous  y 
trouverez  un  bon  profit. 


LA  CIE  J.  L.  MATHIEU 


SHERBROOKE, 


Que. 


Nos  Biscuits  font  plus  que  de  donner 
une  satisfaction  ordinaire 

Nous  voulons  dire  par  la  que  nous  nous  efforgons 
dans  nos  procedes  de  manufacture,  non  pas  de  pro- 
duire  un  article  d'une  qualite  assez  bonne  pour  la 
vente,  mais  de  produire  un  article  qui  donne  une 
satisfaction  maximum  pour  la  valeur  regue. 
Depuis  plus  de  trente-cinq  ans  nous  faisons  affaires 
dans  la  Province  du  Quebec,  et  nous  nous  sommes 
acquis  une  reputation  qui  vous  permet  d'offrir  nos 
Biscuits  Soda  en  toute  confiance,  sachant  parfaite- 
ment  qu'ils  repondront  aux  besoins  de  vos  clients 
et  que  vous  n'aurez  jamah  de  plainte  a  leur  sujet. 
Nos  voyageurs  sillonnent  la  Province  en  tous  sens, 
porteurs  de  nos  echantillons.  Us  sont  a  votre  dispo- 
sition pour  vous  donner  tous  renseignements  con- 
cernant  les  approvisionnements  dont  vous  pouvez 
avoir  besoin.,  Voyez-les  done  a  leur  passage,  ou  bien 
ecrivez-nous  en  nous  demandant  leur  visite,  ce  qui 
ne  vous  engagera  en  rien. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  juge  comme  complet, 
si  vous  ne  tenez  un  assortiment  de  nos  principales 
lignes  de   BISCUITS. 

DEMANDEZ-NOUS      NOS      USTES      DE      PRIX 

The  Montreal  Biscuit  Co. 

MANUFACTURIERS      DE 

BISCUITS    ET   CONFtSERtES 


Montreal 
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Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 

Vendez  les  marques  qui  ont  prouve  leur  qualite 
et   solidement    etabli    leur    reputation    comme 
"aliments  purs". 
II  va  sans  dire  que  vous  vendez  le 


indsor 


Made  in 

Canada 


LE   SEL   DE   TABLE   WINDSOR 


The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


_ 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Specialites  de  Saison 
de  CLARK 

SPAGHETTI 

A  la  sauce  aux  tomates  et  au  fromage 

prepare  avec   le  meilleur  Spaghetti   CANADIEN,   le   meilleur   fromage    CANADIEN    et   des   tomates    CANADIENNES 
fraiches,  mures  et  rouges. 

Hachis  de  Boeuf  Sale 

Exceptionnellement  appetissant.     Ne   renferme   que   de   la    viande  de  la  meilleure  qualite  et  des  legumes    choisis  avec 
soin,  cuits  a   la  perfection. 

Ragout  de  Queue  de  Boeuf 
Ragout  de  Rognons 

Deux  excellents  plats.     Ingredients   de  choix.    Cuits     a  point.     Prets  a  servir. 

Tous  faciles  a   vendre 

W.  Clark,  Limited  *g^  MONTREAL 


En  ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Le  "BALAI  SOMME" 

Fait  par  nous  est  la  meilleure 

Valeur  en  fait  de  Balai 

au  Canada 

$8.75  la  douzaine,  livree  par  lots  de  six  douzaines 

partout. 

The  Parker  Broom  Company 

OTTAWA,   ONT. 


=t" 


'3k 


'  /- 


J»1--!>._?^;vVX./i.^«--.V.; 


FAIT  AU  CANADA 

Fthe"n.k.  FAIR  BAN  KTp^PanD  Laisseifainevotreouvntfc 

limited  Montreal  par  ksJumeaux  GOLD  DUST, 


J-;U**^fr 


•  t*_-  «** 
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Essences  Culinaires  de  Jonas 


LES  ESSENCES  QUI  SE  VENDENT  PARTOUT  ET  TOUJOURS 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


OIPLOHSdWAROEDBY 
IHt  LUUNCIl  CF  ARTS 

fiND  MANUFACTURE? 

PfiLPMRED  0Y 

Henri  JoNftSbCs 

MONTSrAL 

MEW    Y(.q|<.  j 


1  oz. 


2   OZ. 


Prix  par 
Grosse 

12  00 


22  80 


'wUSMMK 


JONAS' 

ROYAL 

QUINTESSENCE 


Prix  par 
Grosse 

28  00 
30.00 
52  50 
92  50 
8  oz.  carre  92  50 


" SOLUBLE " 


Prix  par 
Grosse 

11    40 
21     00 

39  00 
69  00 


ffllTCnr 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


EXTRACT  OP 

VANILLA 

«°iCt  CBCAM3  C 

MtNRiJOHASiCO. 


2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 

16  oz. 


Prix  par 

Grosse 

27  60 

48  00 

90  00 

174  00 


" ANCHOR  " 

PUR 
CONCENTRE 


2  oz. 
4  oz. 


oz. 


16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

14  40 
25  80 
43  20 
86  40 


LONDON  " 


Prix  par 
Grosse 

1  oz.  "London"  7  80 

2  oz.  "        11  40 


Prix  par 
Grosse 


Essence 
Parisienne 


27  60 


Essence 
de  Cafe 


34  80 


"  C.  OLDEN 

STAR  " 

Double  Force 


I  T^oiao  sm 

EJTBACTJ 

DOUBLE 

STRENGTH 

Ji 
tswat  Jtmu  *  ca 

:^b 

2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 

16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

11  40 
21  00 
39  00 
69  00 


ESSENCE  A  LA 

MESURE 

pour  les  confi- 

seurs 


Essence 
a.  la  livre 


Ext. 

X 

XX 

XXX 

xxxx 

xxxxx 

xxxxxx 


25 
60 
00 
50 
00 
50 
00 


Essences  de  Jonas,  en  bouteilles,  Jarres,  Barillets  et  Barils  pour  Confiseurs,  Fabricants  de  Creme 
a  la  Glace,  Etc.,  Etc.  Prix  $8  a  $24  le  gallon,  suivant  qualite.  Qualites  Speciales  et  Prix 
Speciaux  par  Contrat.  ~~— ~~'^~""^~""— ^~"~~~~— 

HENRI  JONAS  &  CIE 


FABRICANTS 
MAISON    FONDEE    EN    1870 


173  a  177  Rue  Saint-Paul  Quest 


MONTREAL 


En   Scrivant  aux   annonceurs.  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Pensez  a  Votre  Salle  a  THuile 

Songez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
nipuler  de  la  gazoline  et  de  l'huile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
par  1'emploi  d'un  equipement  moderne. 

Chaque  vente  que  vous  faites  vous  d  onne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
s'en  vont-iis  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  l'huile  ren- 
versee  ou  perdue  par  le  coulage,  l'evaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
la  manutentiori? 

UNE  POMPE 


POUR  L'EMMAGASINAGE  DE  L'HUILE 
mettra  votre  commerce  d'huile  sur  une  base  pro- 
fitable. Elle  est  a  I'epreuve  du  coulage  et  de 
l'evaporation;  elle  est  precise,  commode,  absolu- 
ment  propre,  jolie  et  elle  sauve  beaucoup  de 
temps.  Elle  vous  permettra  de  vendre  plus 
d'huile  avec  moins  de  travail.  Pas  de  perte  d'au- 
cune'sorte.      Pas   d'odeur. 

Permettez-nous  de  vous  envoyer  notre  litterature 
prouvant  nos  dires. 

S.  F.  BOWSER  COMPANY,  LTD. 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 

Bureaux  de  ventes  dans  tous   les  centres. 
Representants   partout. 


Fig.  241.   Pom- 

pe    a     gazoline 

"Sentinelle 

Rouge". 


Une  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand  qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles   Renuall. 

POUR  L'AUTOMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire   a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement  pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES,  Limited. 

Successeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


Recotnmandez   le   Soda   "Cow 
Brand''  a   la   menagere 


que  ce  soit  une  menagere  depuis  nombre  de 
lunes  ou  de  quelques  lunes  seulement,  elle 
appreciera  la  qualite  fiable  absolue  de  ce 
fameux  soda.  II  est  pur,  de  grande  force  et 
est  le  grand  favori  des  cuisinieres  partout. 

EmmagaMnez-en  —  Voire    marchand    de  gros  en  a. 

Church  &  Dwight 

Limited 

Manufacturiers 

MONTREAL 


En   6crivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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SOUPE  AllX  TOMATES 


Sa  saveur  delicieuse  de 
tomates  rouges  mures 
est  aimee  de  tout 


le 


mon 


de — 


La   qualite   y   entre 

avant    que     I'eti- 

quette  soit  mise 

sur  la  botte. 


On  y  gagne  de  teriif 
un  bon  stock  de  cette 
ligne  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivez  directement 


Dominion  Canners,  Limited 


HAMILTON,    CANADA. 


"TtiKrrtfiV Vi  i '"""''- 


En   Ccrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "La   Prix  Courant",  a.v-p. 
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MACARONI 

HIRONDELLE 

de  C  ATELLI 


La  Marque  qui  a  rendu  le  macaroni 
populaire  dans  des  milliers  de  foyers 


Exempt  de  colorant 
artificiel 
(jaunej 


Annonce 

cTun  ocean 

a  Pautre 


Des  paquets  cachetes  assu- 
rent  la  qualite  et  la  pro- 
prete. 


Des  paquets  cachetes  qui 
previennent  le  gaspillage 
par  la  pesee  trop  forte  et  le 


par 
bris. 


SM.-r«i.?i»ra 


uclace  rto.2-cw 
MONTREAL 


LA     CIE    C.M.CATELL      LMTEE 


///////////  /•///•////         ////////^         //////////^         f///////tSt  SSSSSSS"         **//*//*'  ///////  /y^/V^y         ////A 


Un  producteur  d'argent  pour  tous    les  niarchands  qui  le  vendent 

Livre  de  recettes  envoye  gratis  par  la  poste 


Fait  au  Canada  avec  du  ble  canadien,  sans  egal  pour  la  quale 

et  la  saveur. 
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de 


MACARONI 

HIRONDELLE 

ATELLI 


M 


;us  illustrons  ici  la  cou- 
rture  de  notre  nouveau 
vre  de  Recettes.  C'est 
i  livre  donnant  115  re- 
ttes. 


Nous  en  envoyons  un  ex- 
emplaire  a  toutes  les 
f  eir  mes  qui  en  font  la  de- 
mande.  Pres  de  100,000 
ont  deja  ete  distribues. 


VOUS  EN  VENDREZ  PLUS  QUE  JAMAIS 
CET  AUTOMNE  ET  GET  HIVER 


ce  que  des  annonces  du  Macaroni  Hirondelle  de  Cf.telli  ont  ete  publiees  tout  le  printemps  et  tout 
3.  Nous  avons  demontre  a  un  nombre  de  plus  en  plus  grand  de  gens  la  valeur  alimentair?  et  la  saine 
nomie  du  Macaroni  Catelli. 

:re  nouvelle  serie  d'annonces  est  prete.     Ces  annonces   ont   ete   preparees   specialement   pour    le   temps 
d  et  elles  indiqueront  aux  menageres  les  avantages  qui   resultent  de  I'usage  du   macaroni  durant  leu- 
cine et  l'hiver. 

-  ff et  cumulatif  de  ces  grandes  campagnes  d'annonces  —  avec  les  recommandations  personnelles  de  mil- 
l's de  femmes  qui  se  servent  du  Macaroni  —  ne  manqueront  pas  de  creer  une  demande  de  plus  en  plus 
:<siderable  pour  les  produits  de  la  marque  HIRONDELLE  —  MACARONI,  SPAGHETTI,  VERMICELLE, 
rUT  COUPES,  COQUILLES,  ALPHABETS,  ANIMAUX  et  ETOILES.  Prenez-les  en  stock  —  mettez-les 
Mvedette  —  poussez-en  la  vente  —  mettez-les  en  etalage. 

r  is  ces  produits  sont  empaquetes  dans  des  cartons  cachetes,  permettant  de  faire  des  etalages  attrayants; 
ales  a  manipuJer;  prevenant  les  pertes  par  bris  et  par  gaspillage.  En  vente  chez  tous  les  marchands 
l«;ros. 

la  Cie  C.  H.  Catelli  Limitee,  Montreal 
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Table   Alphabetique    des   Annonces 


American  Pad  ....  70 
Acme  Glove  Works, 

Ltd.   .    .    .   Couverture 
Amyot  &  Cie  .    .    .    .    30 
Arlington  &  Co.  ...      8 
Assurance  Mont- 
Royal  88 
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Diston  Saw 80 
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J.  B 16 
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Grant  Holden- 
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Hobbs 80 

Hollander  Fur  Dyeing  16 
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Imperial  Oil 85 


Jonas  &  Cie,  H. 
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Kassab  Kimono  Mfg. 

Co 16 

King  Suspender  & 

Neckwear  Co.    .    .  32 

King  Silk  Co.,  Ltd.   .  17 

Kribs,  W.  A 73 

Lang  Shirt 14 

La  Prevoyance  ...  88 
La  Manufacture  de 

Chaises  de  Stanfold  30 

Lesage 30 

Leslie  &  Co.,  a.  ...  82 

Lewis  Bros.  .....  75 

Liverpool-Manitoba. .  88 

Manufacture  de  Hardes 
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Mark  Fisher 8 

Martin,  P.  P 15 
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Maxwells 78 
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Ottawa  Paint  Works.  69 
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Ltd. 65 

Pink 76 
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Redmond  Co.,  Ltd.  .  25 

Regal  Shirt  Co.  .   .   .  6 

Riga  Water 63 

Robert  &  Freres.   .    .  20 

Schofield  Woollen.    .  18 

Scholl  Mfg.  Co.  .  .  .  12 
Schultz  Mfg.  Co., 

Ltd 76 

Silks,  Ltd 22 

Simms,  T.  S.,  &  Co., 

Ltd 72 

Simonds  Canada  Saw  74 

Stauntons,  Ltd.  ...  74 

Steel  of  Canada  ...  72 

Still  Co 74 

Sun  Life  of  Canada.  88 

Tower  Canadian  Ltd.  22 

Trudel  &  Guillet ...  63 

Vineberg  &  Co.    .   26-27 

Western  As».  Co.  .    .  88 
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Zimmerman  Reliance 
Ltd.   .    .    .   Couverture 


VENTES    PAR    HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 

Rubin    Singer   vs    E.    Lynch,    30    sept., 

I  o.m.,   266   St-Antoine.   Lauzon. 

P.  E.  Boissonnault  vs  A.   Saucier.   29 

sept..  10  a.m.,  1825  Notre-Dame  Est, 

Desroches. 
S.  Bernstein   vs   E.   Gails,  30   sept.,   11 

a.m.,  477  Charlevoix,  Lauzon. 
A.   Hotte  vs   O.   Sullivan,  29   sept.,   11 

a.m.,    2881    St-Dominique,   Bienjonet- 

ti. 

Ernestine  Champagne  Pt  vi.  vs  Ovila 
Hebert,  29  sept.,  10  a.m.,  900  St-Do- 
minique, Godin. 

Ph.  B6dard  vs  E.   Tremblay,  29   sept. 

II  a.m.,  267  Maisonneuve,  Aubin. 
Dr  Henri  Fortier  vs  Mme  V.  A.  Seer, 

30   sept.,   1   p.m.,   591   St-Dominique, 
Aubin. 


A.  Briger  vs  R.  Carboz,  29  sept.,  10 
a  m.,  347  St-Dominique,  Racine. 

H.  Shiller  vs  M.  S.  Suporitch,  29  sept., 
2  p.m.,  1486  St-Laurent,  Aubin. 

C.  Bourdon  vs  Antonio  Sabetto,  29 
sept.,   12  a.m.,  .1219   Berri,  Lapierre. 

Ed.  Lafontaine  vs  A.  R.  Desjardins,  30 
sept.,  1  p.m.,  821  Marie-Anne  Est, 
Bourdeau. 

Mme  A.  Quevillon  vs  L.  D^sormeaux, 
30  sept.,  10  a.m.,  1046  Cartier,  Bour- 
deau. 

Ls  Corbeil  vs  Thos.  Fletcher,  30  sept., 
11  a.m.,  1718  Bordeaux,  Bourdeau. 

Alph.  Gravel  vs  Alf.  Groulx  et  al„  30 
sept.,  avant-midi,  2829a  St-Domini- 
que,  Bourdeau. 

D.  Bachaud  vs  D.  Poulos,  ler  octobre, 
10  a.m.,  28  St-Justin,  Desmarais. 

N.  B.  Dufort  vs  Ls  Cherry,  ler  oct., 
10   a.m.,   41   Chesterfield,   Bourdeau. 

A.  H.  Deland  vs  A.  Laflamme,  ler 
oct.,  11  a.m.,  6  Champagne,  Desro- 
ches. 

W.  E.  Enright  vs  T.  Johnston,  ler  oct., 
1  p.m.,  382  Church,  Trudeau. 

Davies  Lawrence  &  Co.  vs  Andrew  C. 
Miles,  2  oct.,  10  a.m.,  536  Lans- 
downe,  Godin. 


Alf.  Michaud  vs  Chas  Charest,  ler 
oct.,  10  a.m.,  382  Craig  Est,  Bour- 
deau. 

Dr  A.  Leger  vs  Teles.  Savard,  2  oct., 
11  a.m.,  535  Ste-Catherine,  Maison- 
neuve, Bourdeau. 

A.  J.  Poitras  vs  P.  Lefebvre,  27  sept., 
3060  Christophe  Colomb,  Desmarais. 

Ed.  Deslauriers  vs  Wilf.  Desjardins, 
29  sept.,  10  a.m.,  460  Belisle,  Des- 
marais. 

Alb.  Poissant  vs  J.  Martel,  29  sept.,  11 
a.m.,   1198  Berri,  Trudeau. 

P.  Lemay  vs  Joffre  Employment  Agen- 
cy, 29  sept.,  11  a.m.,  1588M>  Chateau- 
briand, Desroches. 

Arniand  Mongeau  vs  F.  Belair,  26 
sept..  11  a.m.,  49  St-Charles,  Bou- 
chard. 

J.  A.  Duval  vs  Jos.  Ulrich.  29  sept, 
10  a.m.,  1724  Esplanade,  Coutu. 

Jas.  Knowles  vs  Ed.  J.  Lynch,  29 
sept.,  11  a.m.,  33%  Metcalfe,  Desro- 
ches. 

A.  Bellefontaine  vs  W.  Gendron,  27 
sept.,  1  p.m.,  2120  St-Hobert,  Beau- 
champ. 

D.  Cusson  vs  Max.  Larose,  29  sept., 
1   p.m.,   879   Bordeaux,   Desroches. 


Vol.  XXXII  —  No  39 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  26  septembre  1919 


63 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Press6 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOI  NTE 
Enr. 

287  rue  Adam,   MAISONNEUVE 


Volaille  Vivante,  Oeufs   Frais 

Pondus  et   Plume 

Demandes  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHF.  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
DemanCez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri6taire 

COTE 

DU 

PALAIS 

Plan 

America 

in, 

$3.00,   $3.50    et 

$4.00 

pa 

p  jour. 

Arthur 

Brodeur. 

MANUFACTURIER 

D'EAUX 

GAZEUSES 

Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry   Cream 
Champagne   Kola 

Cldre    Champagne 
Cidre  de  Pof.me 
Eau  Mlneraie 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 

35  rue  Fronte 

n!tr      TELEPHONE 
"'"''    LASALLE  256 

VENTES   PAR    HUISSIER  —  Suite 


LOI     LACOMBE 


Deposants 


Employeurs 


Onicr  Hardy  vs  Chs  Pelletier,  29  sept., 

I  p.m.,  1726  St-Hubert,  Desroches. 
Mme  S.  Rann  vs  Jas.  Brady,  29  sept., 

10  a.m.,  280  St-Antoine,  Desroches. 
Z.  Fontaine   vs    Mme   B.   Dessureault, 

29   sept.,    11    a.m.,    3108    St-Laurent, 

Lapierre. 
Louis  Ltd.  vs  Geo.  O'Sullivan,  29  sept., 

II  a.m.,    2861    St-Dominique,    Desro- 
ches. 

Sam.  Perreault  vs  Ozone  Water  Co., 
Antonio  Handfield,  29  sept.,  10 
a.m.,  287,  3eme  Avenue,  Rosemont, 
Desroches. 

L.  Guerenitch  vs  H.  Garand,  30  sept., 
3  p.m.,  2909  avenue  des  Beiges, 
Steinman. 

J.  Yappie  vs  R.  Williams,  30  sept.,  11 
a.m.,  661  de  Fleurimont,  Lauzon. 


W.  C.  H.  Horton 

Miss  Andrews  Regd. 

Delphine    Morrissette 

Couvrette  &  Sauriol,  Lt6e 

J.  C.  Sharpe    .  .   Dominion  Bridge  Co. 

J.  M.  Aird Huberman 

C.   H.   Bleau Z.  Gauthier 

P.  B.  Lamarrc.La  Ville  de  Longueuil 

J.   Pageau F.   Thompson 

Ludger  Berthiaume  ..  Joseph  Foisy 
Th6o.   Vandette 

Association  de   Conserves 

O.  Veillette J.  B.  St-Onge 

Henry  E.   Hydley 

Canada    Steamship 

B.    Macklovith E.   Chapleau 

S.  Gu6rin  . .  . . '  Canadian  Pacific  Ry. 
Z.  Bourdeau  . .  Dame  Alma  Beaudoin 
J.  A.  Lefebvre  . .  Clark  &  Parker  Mfg. 
Alfred  Morin   . .    . .   Montreal  Abattoir 

A.  Brais D.  M.  &  G.  A.  Aird 

A.  D.  Pelletier  . .  Northern  Electric 
Ernest  Dubuc  . .  . .  Meldrum  Bros. 
M.  Rafolovitch    . .    John   Cartigan   Co. 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasln. 

BRODIE   &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Quillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau     -  36  rue  Alexandre 

TROIS-RIVIERES 


AVIS    DE    DIVIDENDE 


Foundry  &  Machine  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real, un  premier  et  dernier  dividen- 
de,  le  29  septembre,  par  Vinet  & 
Dufresne,   liquidateurs. 


AUTORISES  A  FAIRE  AFFAIRES 


Canada  Overseas  Trading  Co.,  Ltd. 
Consolidated   Steel   Corp. 
R.  E.  I.  Pringle,  Ltd. 
Retail  Credit  Co. 


ABANDON    JUDICIAIRE 


Par  Jos.  Roberge,  Montreal,  —  L.   J. 
Cartier,  gardien  provisoire. 


Tout   le   monde   connait,    Tout   le   monde    achete 


Demande 
considerable 


"RIGA" 


Vente 
assuree 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.   Garnissez  done  vos  stocks 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  pr£servatif 

rnmmprranfc        contre  ce  terrible  fl6au. 

^■"*,m"*er£aniS  Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


Avis   aux 


SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,    40    RUE    PLESSIS,    MONTREAL. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 


O.    Masson   vs    Ovide   Lamouche,    $17. 

P.  Sepensho  vs  Jim  Calosh,  $10. 

J.  Archambault  vs  Nap.  Laramie,  $50. 

D.  Gosselin  vs  G.  Lapointe  &  Cie,  $10. 
Int.  Harvester  Co.  vs   O.   Brunette   et 

al.,   St-Eustache,   $59. 

Comptoir  d'Importation,  Ltee  vs  The 
Traders  Co.,  Buckingham,  $31. 

Renfrew  Machinery  Co.,  vs  Alb.  Vin- 
cent, St-Seraphin,  $35.' 

A.  Kimpton  vs  Richard  Ryan,  Verdun, 
$20. 

A.  Kimpton  vs  Jos.  Larue,  Verdun, 
$24. 

Federated  Press  Ltd.  vs  La  Gerbe 
d'Or,  Ltee,  $87. 

E.  Baulne  vs  Arnold  Youngson,  $12. 
D.  Lachaine  vs  Emile  Leclerc,  $28. 

L.  Hubert  vs  Frederick   Jacques,  $59. 

W.  Douville  et  al.  vs  L.  H.  Tasse,  $29. 

La  Banque  Nationale  vs  Vve  Ls  Bour- 
deau,  $52. 

A.  Machlovitch  vs  A.  Turnbul,  $12. 

A.  Leduc  vs  Alf.  Leveille,  $64. 

P.  U.  Picard  vs  St.  Catherine  Whole- 
sale Meat  Market,  $28. 

A.  Legendre  vs  Horace  Denomme,  $16. 

D.  Racine  vs  E.  Beauchemin,  Laval 
des   Rapides,  $25. 

Hudon,   Hebert  &  Cie  vs   M.  Bazinet, 

Papineauville,  $34. 
R.  St-Maurice  vs  Eveline  Paquin,  Ou- 

tremont,  $18. 
V.  Lascovesky  vs  John  Latsink,  Gran- 

by,  $28. 
Granger   Freres,   Lt6e   vs    Mme    J.   L. 

Hebert    et   vir.,    Lac    des    Seize-Iles, 

$12. 
A.  Gauthier  vs  Alb.  Chamberland,  St- 

Michel,  $26. 

E.  Grimard  vs  Rod.  Lapalme,  McMas- 
terville,  $10. 

J.   H.    Trudeau   vs   R.    Castelli,    Mont- 
real Ouest,  $18. 
J.  Lapierre  vs  G.  Bourgie,  $20. 
E.  A.  Piche  vs  O.  Galarneau,  $12. 
O.  Lanthier  vs  X.  Corbeil,  $13. 
H.  Valade  vs  N.  Girouard,  $88. 
Maison   J.   A.   Gauthier    vs   A.    Caron, 

$13. 
E.  J.  Noel  vs  A.  Desjardins,  $16. 
A.  Clement  vs  J.  English,  $30. 
A.  Clement  vs  A.  Jacques,   $12. 
Hudon,  Hebert   &   Cie,   Ltee  vs   J.  G. 

Lamarche,   $62. 
A.  Paul  vs  S.  Cote,  $26. 
Goodwins  Ltd.  vs  J.  P.  Mitchell,  $18. 
X.  A.  Robichon  vs  Mme  Diogene  Fer- 

land,   $80. 
A.  Gordon  vs  K.  Taranban,  $54. 
Cohen  Ltd.  vs  Theodore  Leblanc,  $29. 
Cohen  Ltd.  vs  L.  G.  Julien,  $18. 
Mme   M.   L.  Badeaux  vs  Gimm  Semi- 

nari,  $36. 
J.  E.  Fortier  vs  David  Dufour,  $37. 
Henri    Fortier   vs    BarthelSmy   Garon, 

$11. 
Henri  Fortier  vs  Ludger  Gagnon,  $14. 
E.  Hurtubise  vs  Wm.  O'Brien,  $11. 
A.  L'Herault  vs   Come  Guilbault,  $12. 
J.    O.    Mousseau    vs    Nicolas    Venture, 

$15. 
J.   O.  Mousseau  vs   Honorius   Marion, 

$23. 
Joseph  Ward  Co.  vs  M.  Leitman,  $42. 
J.   O.   Mousseau  vs   John  Palmo,   $24. 
Mme  H.  Houde  vs  Jos.  Laplante,  $30. 
A.   Laverdure  vs   R.  Lebeuf,   $25. 
S.  Vallic  vs  P.   Sullivan,  $24. 
Mme  W.  Lauriault  vs  V.  Delallis,  $34. 
J.  A.  Couture  vs  Mme  D.  H.  Scott  et 
vir.,  $17. 


T.  Chaput  vs  Alf.  Lortie,  $38. 
C.  Chauinont  vs  John  Walsh,  $51. 
A.  Lafortune  vs  Wm.  Paquette,  $21. 
Mme  E.  Lecombe  vs  James  Scoll,  $30. 
C.  A.  Lavall6e  vs  Eug.  Poisson,  $39. 
A.  Rouleau  vs  Rene  Francoeur,  $70. 
Fortuno  Miron  vs  Victor  Judge,  $53. 
T.  Dugas  vs  Willy  Masson,  $13. 
Tipographe  &  Freres  vs  J.  B.  Corbeil, 

$99. 
Tipographe   &  Freres   vs   Mme  A.  Bi- 

saillon,  $35. 
C.  Gauthier  vs  Ernest  Perreault,  $48. 
J.  Pageau  vs  Stuart  Lambert,  $47. 
A.  N.  Benoit  vs  Edw.  Cain,  $33. 
J.  A.  Houde  vs  F.  X.  Goudreault,  $25. 
J.  A.  Bayard  vs  Armand  Cypihot,  $75. 
L.  Gittleson  vs  S.  Winer,  2eme  classe. 
L.  Parent  vs  Art.  Warren,  $14. 
Mme   I.   Deslauriers   et  vir.  vs   Raoul 

Mercier,  $10. 
Mme   I.   Deslauriers    et  vir.   vs   Raoul 

Mercier,  $70. 
H.  Levites  vs  Alf.  Beaudoin,  $12. 
H.  Ross  vs  Alice  Wall,   $33. 
Mme  L.  Lacas  vs  Alb.  Ruel,  $41. 
J.  W.  Pilon  vs  Sam  Charland,  $40. 
Goodwins  Ltd.  vs  Art.  Bonsor,  $16. 
S.  W.  Jacobs  et  al.  vs  Chs.  Sessein- 

wain,  $75. 
U.   Sansregret  vs  Jos.  Brown,  $16. 
Mme  A.  Anctil   et  vir.  vs   Geo.   Ches- 

son,  $15. 
Mme  E.  Vary  vs  Ernest  Charbonneau, 

$12. 
C.  Sauvageau  vs  J.  H.  Hould,  $36. 
A.  D.  Pelletier  vs  D.   Shirley,  $10. 
A.   Charrette  vs  Julien  Lebrun,  $99. 
C.  Pascal  vs  B.  Diamond  &  Sons,  $80. 
O.  Dupuis  vs  Jules  Belisle,  $33. 
R.  Forest  vs   Ludger  Cadieux,  $51. 
T.  Roussel  vs  Ls  Beaugrand,  $38. 
W.   Allard   vs   Jos.   Dragon,    $16. 
H.  Chapleau  vs  Laforce  &  Rioux,  $58. 
Corona    Phonograph    Co.    vs    Interna- 
tional  Shows  Ltd.,  $80. 
J.  M.  Aird  Ltd.  vs  R.  Amyot,  $14. 
G.   S.    Cass   vs    Mile   M.   McNairn,   $17. 
Tobin  Store  Co.  vs  N.  Chanie,  $19. 
Wilson  Pub.  Co.  vs  Wm.  Ford,  $72. 
L.  P.  Dupre  vs  W.  J.   O'Brien,  $24. 
A.  Mousseau  vs  E.  Grenier,  $12. 
R.  Lavall^e  vs  Jos.  Hetu,  $10. 
G.  Dubeau  vs  L.  Laporte,  $18. 
A.  Labelle  vs  L.  Laporte,  $44. 
A.   Meerh  vs   L.  Laporte,  $37. 
H.  Pepin  vs  Mme  A.  Martineau  etvir., 
St-Mathieu,   $68. 

J.   Brais     vs      C.   H.   Bouchard,   Outre- 
mont,   $48. 

J.   C.  Lamothe  et  al.     vs     G.  Hartin, 
Longueuil,  $10. 

Mme  W.   Turcot     vs     A.   Palmer,   St- 
Lambert,  $15. 

L.   Filiatrault   vs   J.   A.    Gardner,    Ste- 
Rose,   $25. 

J.  B.  Dubois  vs  A.  Pentecost,  Verdun,- 
$38. 

R.  Narbonne  vs  P.  L.  Peladeau,  $18. 

J.  A.  Cousineau  vs  M.  Menard,  $26. 

L.  Cailloux  vs  Jos.  Laurin,  $15. 

Maison    J.    A.    Gauthier   vs    E.    Lefeb- 
vre,  $12. 

E.  Riendeau  vs  S.  Riendeau,  $19. 

E.  J.  Noel  vs  Denis  Proulx,  $66. 

E.  J.  Noel  vs  R.  Brisebois,  $20. 

T.  Bessette  vs  J.  B.  Aubertin.  $43. 

O.   Plante  vs   Jos.   Millette,    $20. 

A.   Sansfacon  vs  J.   Richer,  $11. 

M.  Laroche  vs  R.  Lavoie,  $38. 

Cohen  Ltd.  vs  Mme  R.  Laycock,  $28. 

Cohen  Ltd.  vs  Jos.  Robillard,  $11. 

N.  Mauiro  vs  G.  W.  Reed  &  Co.,  Ltd., 
$30. 

J.  A.  Wilson  vs  M.  Zelicovitz,  $20. 

Geoffrion    &   Lemieux  vs    Model   Che- 
mical Co.,  $19. 

H.  D.  Cameron  vs  E.  Dupont,  $15. 


E.  Gendron  vs  A.  Robert,  $67. 
G.  Therrien  vs  H.  Forget,  $11. 
P.  Leveille  vs  H.  Lavigne,  $82. 
Beaudoin  Ltee  vs  Jos.  Joly,  $10. 
J.  A.  Beaulieu  vs  Aug.  Crevier,  $72. 
O.  Aumont  vs  Art.  Caron,  $24. 
N.  Giroux  vs  Vve  A.  Shepherd,  $61. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  Ls  de  Lorimier, 

$11. 
J.   Garmaise  vs  Alex.   McDonald,   $44. 
J.  Garmaise  vs  Jas.  Walsh,  $20. 
J.  Garmaise  vs  Gaston  Dery,  $21. 
J.  Garmaise  vs  Alb.  Cloutier,  $47. 
J.    Garmaise   vs   Jeannette  Lavigueur, 

$11. 
J.  Garmaise  vs  Denis  S6gtrin,  $29. 
J.  Routtenberg  et  al.  vs  Frs  Pion,  $30. 
J.  Routtenberg  et  al.  vs  Vve  TTreophile 

Varin,  $17. 
J.  Routtenberg  et  at.  vs  Jos.  Ayottev 

$35. 
J.   Routtenberg  et  al.   vs   L.   P.  Dus- 

sault,  $70. 
J.   Routtenberg  et  al.     vs     Abraham 

Loyer„  $41. 
J.  Routtenberg  et  al.  vs  Leo  Marsan, 

$61. 
Cie    Courchaine    Laurence,    Ltee    t« 

Martin  Freres,  $33. 


JUGEMENTS  EN  COUR  SUPE- 
RIEURE 


Lavallee,  D.  Co.  vs  Jacob  Roston, 
Montreal,  $128. 

J.  E.  Poisson  vs  V.  P.  Landry,  Soc. 
d'Organisation,  Ltee,  J.  S.  Beaure- 
gard, Montreal,  Arthur  Laberge,  Ou- 
tremont,  $504. 

R.  G.  de  Lorimier  vs  Omer  Hardy, 
St>Sylvere,  $12. 

Succ.  Alf  Roy  vs  Omer  Parizeau, 
Montreal,  $206. 

Victoria  Elect.  Supply  Co.,  Ltd.  vs 
Art  Brass  Works  Co.,  Ltd.,  Mont- 
real, $244. 

Eagle  Lumber  Co.,  Ltd.  vs  Alex.  Ca- 
meron, Alexandria,  Ont.,  $1,483. 

Jos.  Lefrancois  vs  Med^ric  Barbeau, 
Montreal,  $364. 

Daoust  Realty,  Ltd.  vs  Jos.  Pepin, 
Montreal. 

Realties  Securities,  Ltd.  vs  Jean  Ma- 
rie   Gascon,   Ste-Anne  des    Plaines, 


Beaudoin  Ltee  vs  Jos.  Sigouin,  Mont- 
real, $1,756. 

Montreal  Wood  Mosaic  Flooring  Co., 
Ltd.  vs  J.  C.  Hague,  Montreal,  $115. 

Paul  Laviolette  vs  Francois  Pion, 
Montreal,  $222. 

Enfants  mineurs  de  Edwilda  Mallette 
veuve  de  Ernest  Martel  vs  T61es. 
S^guin,  Mme  Olympe  S^guin,  St- 
Ignace  Coteau-du-Lac,   $173. 

Can.  Fairbanks  Morse  Co.,  Ltd.  vs 
Leon  Giguere,  Montreal,  $162. 

Gunns  Ltd.  vs  B.  Silver,  Montreal, 
$169. 

Jos.  Lapointe  vs  M.T.  Co.,  Montreal, 
$206. 

O.  Borduas  vs  P.  Richard,  Montreal, 
$1,160. 

Wm.  Robertson  vs  L.  N.  Fafard, 
Montreal,  $756. 

Montreal  Fruit  Exchange,  Ltd.  vs  Jean 
Ruffo,  Montreal,  lere  classe. 

Banque  d'Hochelaga  vs  J.  T.  Lambert, 
absent,  $1,620. 

Genin,  Trudeau  Cie,  Lt£e  vs  J.  A.  Fo- 
rest, Montreal,  $246. 

R.  E.  Painchaud  vs  A.  F.  Laberge,  St- 
Lambert,  $147. 

Wm.  Fraser  vs  Edward  Goodchild, 
Kingston,  $175. 

C.  C.  Nulligan  vs  Harry  Brooks,  Mont- 
real, $84. 


ol.  XXXII  —  No  39 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  26  septembre  1919 


65 


La  Construction 


BEAUHARNOIS 
Residence  de  $5,000  pour  E.  Theoret.    Le  proprietaire  fera 
ut  le  travail  a  la  journee  et  il  est  sur  le  marche  pour  tous 
s  materiaux  dont  il  a  besoin. 

CHAMBORD 
Entrepfit  pour  instruments  aratoires  pour  P.  T.  L6gar6 
Cie,  rue  StPaul,  Quebec. 

CHICOUTIMI 
Gare  pour  le   Canadian    Northern   Railway.      Ce   travail 
ra  fait  sous  la  surveillance  du  departement  de  I'ingenieur 
chef. 

FOLLY  MT„  N.E. 
Eglise  de    $3,000   pour    la  congregation    presbyterienne. 
steur:  R6v.  M.  Shaw,  Acadia  Mines,  N.E. 
GRANBY 
Couvent  pour  les  r6v6rendes   Soeurs  de  la  Presentation 
Marie.     L'architecte  Alcide  Chausse,  72  rue  Notre-Dame 
;,  Montr6al,  est  k  preparer  les  plans  de  cet  edifice. 
JOLIETTE 
Garage  pour  la  L6gar6  Automobile  Cie.    Des  soumtssions 
it  demandees  par  l'architecte.      II  les  recevra  jusqu'au  2 
obre  1919. 
Granges  et  6curies  pour  O.   Bruie  endommagees  par  le 
Fertes:  $6,000.      . 

LEVIS 
Chapelle  pour  la  paroisse.      R6v.   Geo.   Ouvrard,   64   rue 
Louis.    L'architecte  n'est  pas  encore  choisi. 
MONCTON,  N.B. 
Residence  de  $7,000,  rues  Archibald  et  Park  pour  Martin 
Daly,  3  rue  Park. 

Modifications  a  l'usine  generatrice  de  la  lumiere  eiectri- 
iue  pour  le  conseil  de  ville.    Cet  edifice  coutera  $30,000. 

Maison  a  appartements  de  $18,000  pour  L.   Higgtns,  sur 
rue  Queen,  entre  les  rues  Wesley  et  Pearl. 
MONTREAL 
Magasin   et   bureaux   de    $3,000,    966   rue    St-Denis,    pour 
is.  Rosconi,  1222  rue  St-Hubert. 

Trois  residences  (3  families),  $4,000,  sur  l'avenue  Ben- 
t,  pour  Levis  Tremblay,  76  avenue  Aird.  Tout  le  travail 
a  fait  a  la  journee  et  le  proprietaire  est  sur  le  marche 
r  les  materiaux  dont  il  a  besoin. 

Ecuries  de  $1,200,  sur  la  rue  Chapleau,  pour  Jos.  April, 
5  rue  Amity.    Le  proprietaire  fera  tout  le  travail  et  il  est 
le  marche  pour  les  materiaux  dont  il  a  besoin. 
Residence  de   $4,000,   sur   la  rue   St-Urbain,   pour  David 
in,  51  avenue  Mont-Royal  ouest.    Le  proprietaire  fera  tout 
ravail  et  il  achetera  certains  materiaux. 
Additions  a    un     edifice   a  bureaux     (edifice     Sommer), 
>,000,  sur  la  rue  Mayor,  pour  A.  Sommer,  37  rue  Mayor. 
Garage  sur  la  rue   Delinelle,   pour  J.   Blais,   185   square 
!.  Cartier.     Demande  a  ete  faite  pour  avoir  la  permission 
iger  ce  garage. 

Entrep6t  de  $85,000  sur  la  rue  Parthenais,  pour  la  Do- 
ion  Oilcloth  Co.,  Ltd.,  1192  rue  Ste-Catherine. 
Residence  (2  plains-pieds)  sur  la  rue  Fi-ontenac  pour 
T  ffle  St-Louis,  1143  boulevard  Rosemont.  Le  proprietaire 
tout  le  travail  et  il  achetera  certains  materiaux. 
Residence  (2  families),  $2,500,  sur  le  boulevard  Gouin, 
'  J.  Toussaint,  2353  rue  St-Denis.  Le  proprietaire  fera 
le  travail  a  la  journee  et  il  est  sur  le  marche  pour  cer- 
s  materiaux. 

Modifications  et  reparations  a  une  residence,  $12,000,  802 
Universite,  pour  A.  G.  De  Tonnancourt,  69  rue  St-Jacques. 
Residence  de  $6,000,  sur  l'avenue  Oxford,  pour  C.  H.  De- 
e,  364  avenue  Addington.  Tout  le  travail  sera  fait  par  le 
irietaire  qui  est  sur  le  marche  pour  les  materiaux  dont  il 
soin. 

Residence  et  garage  de  $15,000  sur  l'avenue  Brock,  Mont- 

Ouest,  pour  Harry  Aird,  152  avenue  Wolseley. 

Garage  prive   de    $5,000,    sur   l'avenue    Maplewood,   pour 

Ql  O.  Grothe,  15  avenue  Maplewood. 

Sanatarium  prive  de  $15,000,  pour  le  Dr  Albert  Prevost, 

rue  St-Denis.     II  s'agit  de  convertir  cette  residence  en 

anatorium  prive. 

OUTREMONT 
Cottage  de  $15,000,  pour  B.  Friedman.    Architecte:   J.  E. 
t,  304  rue  Universite. 


H 


QUEL 

DELICIEUX 

BONBON! 


"On   ne  peut 


s'en 


rassasier 


>> 


Aux   marchands, 

Durant  les  mois  de  I'ete  le  "Patterkrisp"  vous 
a  manque  et  vous  vous  etes  demande  pourquoi 
des  commandes  d'un  article  aussi  facile  a  vendre 
ne  pouvaient  etre  remplies. 

Permettez-nous  de  vous  fournir  quelques  expli- 
cations a  ce  sujet:  Par  suite  de  sa  richesse  excep- 
tionnelle  en  beurre  vegetal,  il  est  impossible  de 
fabriquer  Patterkrisp  d'une  maniere  satisfaisante 
durant    I'ete. 

A  present  que  nous  avons  une  temperature  plus 
froide,  nous  pouvons  reprendre  la  fabrication  du 
Patterkrisp  —  le  bonbon  qui  s'est  fait  une  repu- 
tation si  enviable  pour  ses  qualites  delicieuses  ex- 
ceptionnelles. 

Patterskrisp  es't  annonce  sur  une  grande  echel- 
le  et  sans  interruption  dans  tout  le  Canada.  Par 
des  messages  convaincants  dans  les  journaux  et 
sur  les  placards,  nous  creons  une  demande  publi- 
que  pour  ce  bonbon  et  nous  augmentons  sans  ces- 
se  le  chiffre  des  ventes  de  nos  vendeurs. 

Pour  attirer  I'attention  au  magasin  de  nos  ven- 
deurs, nous  fournissons,  sur  demande,  des  garni- 
tures artistiques  de  vitrine  ainsi  que  des  etalages 
de  vitrine,  des  cartes  de  magasin,  des  cartes  de 
comptoir  et  autres  accessoires  faisant  faire  des 
ventes.  Adressez-vous  a  votre  marchand  de  gros 
ou  ecrivez-nous  directement  pour  avoir  un  assor- 
tment de  cette  matiere  d'annonce  exceptionneNe- 
ment   efficace. 


"Patterskrips   se   vend    tout   seul.    La 

seule  chose  que  vous  avez  a  faire — 

c'est    d'en    faire    un    etalage. 


Unlt6  de      Cartons  de  Cartons  de 

15  lbs.              J/2  lb.,  3  onces, 

la  douz.  les  2  douz. 

..      .33                  $2.40  $1.90 

■  ■      .34                   2.50  1.95 


Prix. 

F.A.B.    Montreal 

Livre   a    Test   de    Montreal 


The  Patterson  Candy  Co. 


Limited 
TORONTO,    ONTARIO 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  le  25  septembre   1919. 

Quelques  importantes  avarices  sur 
les  principales  commodites  ont  ete 
enregistrees  au  cours  de  la  semaine. 
Les    poids    de    chassis    ont    monte    de 

10  pour  cent.  Les  pompes  a  melasse 
ont  egalement  subi  une  hausse  con- 
siderable. La  base  du  prix  des  ha- 
che-viande  et  des  moulins  a  cafe  a' 
monte  de  10  a  15  pour  cent.  Tous  les 
articles  de  coton  sont  tres  forts,  et 
il  ne  faudra  pas  s'etonner  s'il  se  pro- 
duit  une  hausse  du-  prix  des  corda- 
ges, cordes,  etc.  Le  prix  des  Sechoirs 
a  rideaux  a  monte  de  10  pour  cent. 
Les  poignees  de  porte  en  porcelaine 
et  en  minerai  ont  monte  de  5c  la  dou- 
zaine.  Les  trues  d'entrepot  se  ven- 
dent  10  pour  cent  plus  cher.  Le  plomb 
en  saumon  a  monte  d'un  quart  de 
cent.  De  nouveaux  prix  nets  sont  an- 
nonces  pour  les  fusils  et  les  carabi- 
nes. 

Parmi  les  declins  enregistres  cette 
semaine  se  trouvent  les  suivants:  La 
soudure  en  barre  a  baisse  d'un  demi- 
centin  la  livre.  Le  prix  des  robinets 
a  egalement  baisse.  L'antimoine  se 
vend  un  peu  meilleur  marche.  En 
somme  la  condition  du  commerce  est 
tres  satisfaisante. 

LES    SECHOIRS    A     RIDEAUX     10% 

PLUS  CHERS;    LES   PRIX 

DES    FUSILS 

Sechoirs  a  rideaux,  fusils,  carabi- 
nes. —  Les  prix  des  marchands  de 
gros  pour  les  sechoirs  a  rideaux  ont 
ete  augmentes  d'environ  10  pour  cent. 

Les  prix  de  vente  nets  au  commer- 
ce pour  les  fusils  et  les  carabines 
Remington  et  Winchester  ont  ete  an- 
nonces  au  cours  de  la  semaine.  Les 
voici:  Winchester,  a  gachette,  chcun 
$8.00;  modeles  1903,  $40.80;  1906, 
$26.10;  1890,  $28.70;  1892,  $32.50; 
1894,  $30.60;  1907,  $56.10;  1910, 
$56.10;  carabines,  No  97,  chacune, 
$44.60;  No  98,  $48.50;  No  99,  $76.50; 
1911,  $59.90  et   1912,  $53.55. 

Les  carabines  Remington,  calibres 
10A,  12  se  vendent,  chacune,  $47.25  et 
les  fusils  4  x  22,  chacun,  $13.20  et  6 
X  22,  $9.15. 

LES     POIDS      DE     CHASSIS      PLUS 
CHERS;    DE    MEME   QUE    LES 
POMPES    A    MELASSE 
Poids  de  chassis,  cordes,  pompe«!  — 

11  y  a  eu  hausse  sur  les  prix  des  poids 
de  chassis  Caldwell.  Cette  hausse  res- 
sort  a  environ  10  pour  cent. 

Les  cordes  pour  charpentiers  et 
macons  se  vendent  plus  cheres.  Cette 
hausse  est  d'environ  10  pour  cent  sur 
les  prix  de   la   semaine  derniere. 

Les    pompes    a    melasse    Enterprise, 


No      97,      se      vendant      actuellement 
$13.50,    ce    qui    est    une    hausse    subs- 
tantielle   sur   les   prix   recents  cotes. 
LES      HACHE-VIANDE      MONTENT; 
LES    COUTEAUX     BAISSENT 

Hache-viande,  lames.  —  Les  hache- 
viande,  les  moulins  a  cafe,  etc,  de  la 
marque  Enterprise  se  vendent  actuel- 
lement sur  une  nouvelle  base  de  prix, 
soit  une  avance  de  10  a  15  pour  cent. 

Les  lames  Victor  pour  scie  se  ven- 
dent meilleur  marche.  Cette  reduction 
n'est  pas  uniforme,  etant  de  5  a  10 
pour  cent. 

LES   TRUCS   D'ENTREPOT   EN 
„     HAUSSE  DE  10%;  LES 

CADENAS  MONTENT  ENCORE 

Trues,  cadenas.  —  Une  avance  de 
10  pour  cent  est  en  vigueur  sur  les 
trues  d'entrepot.  Cette  hausse  s'ap- 
plique  a  toutes  les  varietes  de  trues. 
Une  autre  hausse  a  ete  enregistree 
sur  le  prix  des  cadenas  des  marques 
bien  connues,  telles  que:  Miller, 
Yale,  Slaymaker,  Eagle,  etc.  Cette 
hausse  a  ete  approximativement  de 
10  pour  cent. 

LE     COMMERCE     DU     CABLE     EST 

TRANQUILLE,    MAIS    AUCUN 

CHANGEMENT    PROBABLE 

Cable  et  cordage.  —  Bien  que  la 
situation  soit  tranquille,  le  mouve- 
ment  des  fibres  dures  n'est  pas  mar- 
quee. Les  manufacturers  declarent 
qu'il  n'y  a  rien  pour  justifier  une 
baisse  des  prix.  L'augmentation  des 
taux  du  change  et  du  cout  de  la  main- 
d'oeuvre  sont  deux  facteurs  qui  ren- 
dent  un  changement  improbable  et 
certainement  non  justifie.  Le  prix  des 
fibres  molles  augmente  constamment 
et  ce  n'est  pas  une  petite  affaire  que 
de  se  procurer  des  stocks  de  produits 
de  jute.  On  dit  que  la  ficelle  est  rare. 
La  base  actuelle  des  prix  est  la  sui- 
vante:  manflle  pur,  32c;  manille  an- 
glais ou   Beaver,  28c;   sisal,  25c. 

LE    COMMERCE    DES    POELES       ET 
DES   ACCESSOIRES    EST 
TRES   ACTIF 
Poeles  et  accessoires.  —   Une  acti- 
vity   marquee    caracterise    le    marche 
des  poeles  et  des  accessoires.      Cette 
activite   s'applique   a  toutes  les   lignes 
de    metal    en    feuille    commandees    ge- 
neralement  a  cette  saison  de   I'annee. 
On   ne   s'attend   pas  a  des  declins  sur 
ces    lignes. 

L'HUILE      DE      CHARBON      ET      LA 

GAZOLINE  STABLES;    LA  DE- 

MANDE    EST    BONNE 

Huile    de    charbon,    gazoline.   —    Un 

rn^che    strble    et    actif,   si    I'on    consi- 

dere    la    saison,    caracterise    ces    deux 


commodites.    Le   prix  de  I'huile  est  lei 
meme   que   celui   cote    la  semaine  der- 
niere et   les  diverses  varietes  se  ven 
dent  de  22c  a  25c  le  gallon. 

La  consommation  de  la  gazoline  esi 
tres  considerable  et  la  base  du  pri> 
est  maintenue  sans  changement  a  33c 
le  gallon. 

LES  PRIX  DES  CLOUS  MAINTE 
NUS  AVEC  PLUSIEURS  VENTES 
Clous  et  broche.  —  Le  mouvemen 
des  clous  de  broche  aux  acheteurs  d< 
la  campagne  a  ete  maintenu  et  le; 
marchands  de  gros  sont  tous  satis 
faits  du  tonnage  expedie  chaque  se 
maine.  Ici  les  marches  sont  ferme 
et  stables.  La  base  pour  les  clous  d< 
coupes  et  de  broche  reste  sans  char 
gement  a  $4.75. 

Aucun  changement  n'a  ete  fait  si 
la  base  de  la  broche,  le  prix  des  br< 
ches  d'acier  polies  0-9  etant  de  S 
les  100  lbs. 

UNE     GRANDE     ACTIVITE    CARAi 
TERISE    LE    MARCHE    DU   FER 

ET  DE  L'ACIER 
Fer  et  acier.  —  Le  laminage  di 
barres  de  fer  et  d'acier  a  tenu  li 
usines  en  pleine  activite  et  I'expec 
tion  a  la  campagne  a  ete  consider 
ble.  Les  marchands  de  gros  ont  fa 
un  gros  chiffre  d'affaires.  Le  m 
che  est  stable  dans  la  plupart  d 
centres  et  aucun  changement  n'a  e 
fait  ici. 

Acier  doux 3.1 

Acier  a   machinerie,   fini  fer   .  3i 

Fer  de  Norvege 12.C 

Acier  a  ressort 5.E 

Acier  a  pneus 3.! 

Acier  a  bandes 3.1 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.2] 

Acier    fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.: 

Fer    ordinaire    en    barre,    les 

100  lbs 3.' 

Fer  raffin<§,  les  100  lbs  ...  .  4.' 

LE    MOUVEMENT    DES    TOLES 
DES    PLAQUES    EST    LEGER 

Toles  et  plaques.  —  II  y  a  eu  peu  d 
tivite   au   cours   de    la    semaine  sur 
marche  des  toles  et  des  plaques.  T 
le    monde    est    dans    I'expectative  t 
cette  situation    ne  saurait  durer  loi- 
temps    a    mesure    que    I'automne    : 
proche  et   les  marchands  seront  b  ► 
tot   occupes    a    remplir   leurs  contis 
d'automne.    On    dit   que    les   livrais  s 
des    plaques   Canada    sont   satlffahp 
tes,    mais    une    grande   quantite  de  e 
stock  a  deja  ete  livre. 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les  lOibs 

Calibre  10 5.50    (f> 

Calibre  12 5.55    l 

Calibre  14 5.60 
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Calibre  16 5.70  6.50 

Calibre  18-20 '   ....  6.35 

Calibre  22-24 6.40 

Calibre  26 6.45  6.50 

Calibre  28 6.75  7.00 

T61e  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 8.35  9.25 

Calibre  28  : 8.30  8.85 

Calibre  26  ... 8.50 

Calibres  22  et  24    .    .    .    .  7.70  8.35 

Calibre  16 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8.35 

Calibre  20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LE  PRIX  DE  LA  SOUDURE  BAISSE 
D'UN  DEMI-CENTIN 
Produits  du  plomb.  —  Les  prix  de 
la  soudure  en  barres  ont  ete  reduits 
d'un  demi-centin  la  livre.  Cette  bais- 
se  s'applique  a  toutes  les  varietes.  II 
n'y  a  pas  de  changement  notable  a 
signaler  dans  le  prix  du  tuyau  de 
pfialtti,  le'  plomb  en  feuille  et  des  au- 
ttty$0produits  de  la  liste.  Le  commer- 
ce est  gflufc«feijtnanc<Uille  ft  I'on  attri- 
b81-(fcette   tranquil  lite  -a    la    greve   das 

leures,  car   l'otiagSl^8^  '^JjWfeJ" 
|Jfer*ib.iers    puissant    Bej9fcejSl(J>is)i/fSi|b,NiW 
fifh^temps. . .    ..    ..    aiusluoo  ,)hj 
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LE       PRIX       DU       PLOMB       BAISSE; 
L'ANTIMOINE    PLUS    FACILE 

Metaux  en  lingots.  —  Le  commer- 
ce est  plutot  tranquille  et  la  tendan- 
ce est  vers  la  baisse  pour  I'antimoi- 
ne,  dont  le  prix  a  flechi  d'un  quart 
de  cent  a  9%c.  Le  plomb  en  saumon 
s'est   affermi   d'un    quart   de   cent. 

Cuivre.  —  Le  marche  n'offre  rien 
de  remarquable  ici  et  les  acheteurs 
ne  demandent  des  renseignements 
que  pour  des  quantites  limitees.  Le 
prix  se   maintient  a  25J/2c. 

Fer-blanc.  —  La  base  est  ferme, 
mais  aucun  changement  marque  n'a 
ete  fait,  le  marche  etant  stable  a 
61c  la  livre.  Les  cables  de  Londres 
sont   plus  eleves. 

Spelter.  —  Une  tranquillite  mar- 
quee regne  et  la  demande  locale  est 
pour  ainsi  dire  nulle.  Le  prix  reste  a 
10c  la  livre. 

Antimoine.  —  Les  prix  locaux  ont 
un  peu  flechis  et  le  prix  cote  reste  a 
9%c.     Le    mouvement    est    restreint. 

Plomb.  —  Les  interets  du  trust 
ont  monte  leurs  prix  au  cours  de  la 
semaine  aux  Etats-Unis  et  7y2c  la  li- 
vre est  cote  ici,  soit  une  hausse  de 
Y^fa  jpour   la   semaine. 

OA.Jjfrninium.    —    Aucun    changement 
^kWiflirple*.    Le   prix   reste   a   35c    la    li- 
veieq?      -8lB\. 
'¥^jt  en  Mri^se.  —  A  $50  la  tonne.  Le 

oe.ssj    <j?  m,  .  - 

volume  fles(|<aTfaires  est  peu  conside- 
rate-      08^  IS:  
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ne  derniere,  cette  baisse  n'a  pas  ame- 
liore  la  situation  des  broyeurs,  quoi 
que  les  prix  aient  baisse  dans  cer- 
tains quartiers  de  huit  cents  le  gal- 
lon. Ceux  qui  ont  besoin  de  graine 
doivent  payer  une  prime  pour  avoir 
les  approvisionnements  dont  ils  ont 
besoin  lorsqu'ils  veulent  acheter.  II 
s'ecoulera  plusieurs  semaines  avant 
que  I'on  constate  de  I'amelioration 
sensible  dans  les  approvisionnements 
de  graine,  la  recolte  nouvelle  etant 
en  retard  cette  saison..Elle  ne  sera 
pas  sur  le  marche,  tout  probablement 
avant  le  1er  octobre.  Personne  n'of- 
fre de  I'huile  en  vente  en  plus  gran- 
de  quantite  que  par  lots  d'un  baril. 
Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.92     3.02 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie— 

1  a     4  barils 2.94^.   3.04J 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nale. 

LA      TEREBENTHINE       EST       PLUS 
LIBRE,  MAIS   ELLE   MAINTIENT 

SON  PRIX 
Terebenthine.  —  Plusieurs  maisons 
de  peinture  declarent  que  le  mouve- 
ment de  la  terebenthine  est  plus  li- 
bre,  mais  ils  ajoutent  qu'ils  ne  peu- 
vent  se  procurer  leurs  stocks  qu'en 
payant  le  prix  qu'on  leur  demande. 
On  peut  encore  obtenir  des  lots  par 
baril  simple  a  $2.65  le  baril,  mais  les 
commandes  en  grande  quanH^  sont 
difficiles    a    remplir.  .Hsr)©Tjl-*Wuppjez 

fcMl^ol&Wment1  de^&nstffluaadeatemrtri- 
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En  %  barils  ....  5.15  5.40  5.75 

Par  100  livres  .   .    .  5.85  6.10  6.45 

Par  25  livres   .    .    .  6.10  6.35  6.70 

Par  12%  livres    .    .  6.35  6.60  6.95 

En  boites  3  et  5  lbs  8.10  8.35  8.70 

En  boites  2  et  3  lbs  8.60  8.85  9.20 

En  caisses  100  lbs.  7.15  7.40  7.75 

LE      BLANC       DE       PLOMB        DANS 

L'HUILE     MAINTIENT 

SON    PRIX 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  —  La 
base  actuelle  pour  le  blanc  de  plomb 
dans  I'huile  ordinaire  sera  prolongee 
d'ici  au  15  decembre  prochain  et  les 
prix  donnes  ci-dessous  seront  en  vi- 
gueur.  Bien  que  le  cout  plus  eleve 
de  I'huile  de  graine  de  lin  laisse  pre- 
voir  une  hausse  prevue  par  plusieurs 
manufacturiers,  les  prix  ci-dessous 
resteront  en  vigueur:  Par  lots  de 
cinq  tonnes,  les  100  lbs  $15.50;  lots 
d'une  tonne,  $16;  et  en  plus  petites 
quantites,  $16.35. 

LE      MOUVEMENT      DE      LA      PEIN- 

TURE    ENCORE    BON;    LES 

SPECIALITES 

Peintures,  etc.  —  En  depit  du  fait 
que  les  affaires  ont  ete  considerables 
durant  toute  la  saison,  les  comman- 
des  arrivent  encore  pour  livraison 
immediate.  Cela  presage  un  mouve- 
ment  actif  de  la  peinture  cet  autom- 
ne  et  cette  activite  est  tres  marquee. 
Naturellement,  les  prix  sont  tres 
fermes.  La  base  des  prix  pour  la  sai- 
son 1920  sera  annoncee  dans  un  ave- 
nir  tres   rapproche. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et    blanc — en    paquets  2% 

livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 

de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 

Montreal. 

Liquide-bronze. 

Liquide-bronze,     No    1   ..$1.50     $2.00 

Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres  .. 0.09J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  brulee,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.091 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.091 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 
de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulee,  No  1,  100 
livres 0.91 

Terre  de  Sienne  brulee,  pure,  100 
livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur ..0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,  100  livres.  0.12     0.14    » 

Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres  0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1 0.051 

Noir  fin.  pur  sec 0.091 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 


Ochre  blanche,  100  livres  ..0.051  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.031 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..   0.06     0.101 

Ochre  francais,  barils 0.08 

Ochre   sapin,   100   livres    ..0.07     0.08 

Rouge    Super    Magnetic 0.05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
boites  d'une   livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25     0.28 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de  Chine 1.00 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de  peintre  d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite $7,471 

Albagloss 4.021 

Code. 

Colle  Ail-Round  Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 
Vitre  Simple     Double 

6pais-      epais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessous    de    25    ..$19.90     $22.90 

26  a  34 20.80       24.85 

35  k  40    ..    " 21.80       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 
Escompte  k  la  feuille,  5  a  10%. 
Comptant,  2  pour  cent, 
f.o.b.     Montreal,    Toronto,     London, 
Hamilton. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  k    5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  k     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  k  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  k  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  k  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds  ..   ..    ..2.30 

Glaces  de  100  k  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  k  140  pieds 2.90 

Glaces   de   101   a   110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  k  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  k  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 


Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.45   les    douze   pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00     16.35 

Crown,  pur 16.00     16.35 

Ramsay,  pur 16.00     16.35 

Green  Seal 16.00     16.35 

Moore,  pur 16.00     16.35 

Tiger,  pur 16.00     16  35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .   .     16.00    16.35 
Elephant,  veritable    .    .     16.50    16.85 

Red  Seal 16.00     16.35 

Decorators,  pur   ....     16.00     16.35 
O.  P.  W.  anglais  ....     16.20     16.55 
B.B.    veritable    plomb,    mofns   d'une 
tonne,   $18.45,   Toronto;    $18.15,   Mont- 
real.   Lots    d'une    tonne,    moins   5%; 
lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de  Paris 
En  barils,  environ  600  lbs   .    .     0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.481 

En  barillets,  50  et  100  lbs    .    .     0.49 

En  barillets,  25  lbs 9.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures  preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.65 

B-H  Anglaise,  blanche 6.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,   plancher-vestibule 4.55 

Minerve,  blanche '.    ..4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown  Diamond,  couleurs 4.65 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..   ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3 .  60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  egyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

More,  peinture  de  plancher  ..  ..3.85 

Moore,  Sani-flat 3.76 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  . .  ..4.80 

C. P. C.  pure,  blanche 5.05 

C.P.C.  pure,  couleurs 555 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,   a   plan- 
cher . .    . . 3.75 

O.P.W.  a  mur,  blanche 8.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4. JO 

Ramsay  pure,  couleurs 4-8° 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
100%   couleurs    ..4.80 
Porch  paint  . .   ..4.80 
Newtone,  blanche  3.60 
peinture    a    plan- 

4.00 

..6.05 
..4.80 


Martin-Senour, 
Martin-Senour, 
Martin-Senour, 
Martin-Senour, 

cher 

Sherwin-Williams,  blanche. 
Sherwin-Williams,  coulours 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.80 

Flat  Tone,  couleurs 3.60 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.95 

Mellotone.  couleurs 3-60 

Sanitone,  blanche S-^| 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4*W| 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.0(| 

Pearcy,  pr6par6es,  blanches  ..  ..4.2E 
Pearcy,  pr6par£es,  couleurs   ..    ..4.6(j 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
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Blanc  de  Plomb  Pur 
MARQUE  "TIGER" 

Un  bon  peintre  se  reconnait  par  la  sorte  de  blanc  de  plomb 
dont  il  se  sert  —  les  peintres  les  plus  soigneux  pour  leur  travail 
considerent  le  blanc  de  plomb  pur  de  la  marque  "Tiger"  comme 
I'ingredient  le  plus  important  de  ceux  qui  entrent  dans  la  com- 
position de  la  peinture  dont  ils  se  servent. 

De  meme,  un  marchand  se  fait  connaitre  des  peintres  par 
le  blanc  de  plomb  qu'il  leur  vend.  II  n'y  a  pas.  de  moyen  plus 
rapide  de  perdre  la  confiance  de  vos  meilleurs  clients  que  de 
leur  offrir  du  blanc  de  plomb  de  qualite  inferieure. 

Le  blanc  de  plomb  de  la  marque  "Tiger"  est  fait  par  une  maison  rt  commandable  et  depuis  cin- 
quante  ans  il  a  toujours  donne  satisfaction.  Chaque  paquet  porte  une  garantie  de  sa  purete  conform6ment 
aux   reglements   imposes   par  le   gouvernement  f6de>al. 

L'espace  que  Ton  peut  couvrir  avec  une  peinture  depend  entierement  du  blanc  de  plomb  qui  entre 
dans  la  composition  de  celle  dont  on  se  sert.  Une  peinture  dans  laquelle  il  entre  du  blanc  de  plomb  de 
la  marque  "Tiger",  donne  non  seulement  une  couche  d'une  epaisseur  uniforme,  mais,  a  tout  conside>er, 
devient  la  peinture  la  plus  economique  a  employer — parce  qu'elle  couvre  un  espace  plus  considerable  et 
qu'elle  ne  fendillera  ni   ne  s'ecaillera.  

The   Montreal   Rolling   Mills  Co. 

MONTREAL,  QUE. 


CELA  FUSE  DE  TENIR  EN  MAGASIN  LES 
BROSSES  ET  LES  BALAIS  DE  SIMMS 

Cela  paie  de  trois  manieres: 

lo.   Par  la  qualite  garantie  que  vous  pouvez  offrir  a  vos  clients. 

2o.   Par  Pexcellent  profit  que  vous  pouvez  faire  sur  chaque  article 

de  Simms. 
3o.   Par  la  chaleureuse  cooperation  que  nous  vous  donnons  avec 

une  livraison  rapide,  des  aides  de  vente  et  de  la  publicite 

appropriee. 

Dites-nous  exactement  ce  qu'il  vous  faut  en  fait  de  brosses  et  de  balais,  et  nous 
vous  ferons  voir  les  lignes  qui  se  vendent  facilement. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  liste  de  prix. 

T.  S.  SIMMS  &  CO.,    LIMITED 

ST-JOHN,  N.  B. 

SXJCCTJHSALES  :  MONTREAL,  TORONTO,  LONDON 
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Les  Machines  Kribs  Different 
Des  Autres 


LEUR   dessin   est   Poeuvfe 
d'hommes  ayant  une  lon- 
gue  experience  dans  cette 
industrie.     Le  bois  qui  entre 
dans  leur  fabrication  est  choi- 
si  avec  le  plus  grand  soin.  Les 
cuves  ne   retreciront   pas,  ne 
craqueront  pas  ni  ne  se  de- 
rangeront.        Les 
garnitures  s  o  n  t 
superbement   po- 
lies      et      solide- 
ment  nxees.     Les 
engrenages     sont 
bien  decoupes  et 
ne  glisseront  pas. 

Des  appareils  de 
surete  protegent 
la  personne  qui 
les  conduit  con- 
tre  tout  accident. 

Leur  marche  est 
facile  et  leur  tra- 
vail parfait.  Si 
vous  ne  vendez 
pas  nos  machi- 
nes, vous  vous 
privez  d'une  ex- 
cellente  source 
de    PROFITS. 

Ecrivez  -  nous 
pour  avoir  plus 
de  renseigne- 
ments  a  ce  sujet. 

Modele  actionnes 
a  la  main,  par 
l'eau,  avec  mo- 
teur  a  gazoline, 
ou  a  l'electricite. 


WILLIAM  A.  KRIBS,  Hespeler,  Ont. 

Fabricants  de  trues  de  toutes  sortes   pour  la  manuten- 
tion  des  marchandises 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentlqnnc?  "Ue  Prix  Courant",  s.v.p. 
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SIMONDS 

"Les  fabricants  de  scies" 


£<ft®? 


LES  bons  bucherons  savent  que  les  scies  a 
deux  mains  Crescent  Ground  de  Simonds 
sont  les  meilleures,  parce  qu'elles  resistent 
a  l'usage  dur  et  qu'elles  donnent  un  service 
exceptionnel. 

Par  suite  de  la  plus  grande  quantite  de  bois 
qu'elles  permettent  de  debiter,  ces  scies  se 
paient  rapidement  d'elles-memes. 
Les  marchands  de  quincaillerie  de  partout 
connaissent  le  pouvoir  de  vente  des  scies 
Simonds. 

Ecrivez  pour  avoir  nos  prix; 

Simonds  Canada  Saw  Co., 
Limited. 

rue  St-Remi  et  avenue  Acorn, 

Montreal,  Que. 

Vancouver,  C.A.  St.  John,  N.B. 


On  tient  a  avoir  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

parcc  qu'ils  donnent  une  toilette  nouvelle  aux  murs  de 
la  maison  et  qu'ils  mettent  dans  chaque  piece  un 
atmosphere  de  contort  et  de  gaiete.  Ces  papiers  oftrent 
tout  ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  tapisseries  avec 
toutes  les  qualites  au  choix. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


se  gagnent  de  nouveaux  amis  chaque  fois  qu'ils  sont 
employes  et  ils  attirent  des  clients  nouveaux  aux  maga- 
sins  qui  les  vendent. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles  de  ventes  a   Montreal:    Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 


LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous   nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oti  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manchefl  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas     -     -     Ontario 
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Tete   de   la    machine    rotative 
Black   Diamond. 


'Queen    of   the    West",    la    machine 

favorite   pour   la   couture 

ordinaire. 


'Black   Diamond",  notre  machine  avec 
tete  a  bascule  la   plus  populaire. 


"La  meilleure 
au  pays 


Marque  Black 
Diamond" 


Nous  avons  urte    meilleure  proposition 
que  celle  de  n'imporie  quel  autre  manu- 
facluricr  ou  mdrchand  de  irros  canadwn 
Ecrivez  pour  avoir  des  renseignements  a 
ce  sujet. 


"La  meilleure 
au  pays 


Maraue  Black 
Diamond" 


Les  Machines 
a  Coudre 

soot  toajours  en  demande 

Donnez-nous 

une  commande 

d'essai. 

Nous  tenons  a  avoir 

vos  commandes 

par  la  poste. 


Machine    a    coudre    Elredge,    actionnee 

par    la    main    ou    par    moteur    6lec- 

trique.       Se    transporte 

n'importe    oil. 


Cabinet  de  salon,  au  complet  avec  tete 

rotative     Black     Diamond    et 

serie    d'accessoircs,. 


La  "Gold  Coin"  est  la  machine  robuste 
a    un    prix    modere. 


La    "Pioneer",    la    meilleure    machine 

avec   tete   a    bascule   a 

prix    mode>e. 


LEWIS  BROS.,  Limited, 


Montreal. 
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LES  OUTILS  DE  BUGHERON 
DE  PINK 


Les  outils  Etalons  dans  tous  les  provinces 
du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande,  Aus- 
tralie,  etc. 

No.us  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturers  d'OUTILS  de  BUCHERON 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 


Bees  de  Larape  et  de  Fanal "  CORRECT " 
(type  a  flamme  en  eventail) 

De  25  p.c.  a  50  p.c.  plus  de  lumiere  que  n'importe  quel  autre  bee. 


Donnez  une  comman- 
de  d'essai  a  votre  mar- 
chand  de  gros.  Vous  ai- 
snerez  ces  bees. 


Nous  fabriquons  ega- 
lement  les  bees 
".QUEEN  MARY"  et 
'"  DOMINION". 


THE  SCHULTZ  MFG.  CO.  LIMITED 

HAMILTON,  Canada 

Donnez-nous  le  nom  de  votre  marchand  de  gros  et  nous  vous 
enverrons  un   echantillon. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Argenterie    de    periode   en 

COMMUNITY  PLATE 


Le   stock   se   renouvelle 

constamment 

TOUTES  les  femmes  aiment  la  belle  argenterie.  Ce 
desir  est  rarement  aussi  completement  satisfail 
qu'avec  un  service  de  COMMUNITY  PLATE.  Avec  ses 
magnifiques  dessins  et  sa  qualite  superieure  lui  permet- 
tant  de  durer  toute  line  vie,  la  table  la  plus  elegain- 
ment  mise  se  trouve  rebaussee  davantage  par  sa  pre- 
sence. 

Pour  le  marchand  qui  vend  l'Argenterie  COMMU- 
NITY cela  veut  dire  des  ventes  continuelles.  Souveut  un 
seul  article,  un  cadeau  peut-etre,  creera  cbez  la  per- 
sonne  qui  le  possede  le  desir  d'avoir  d'autres  articles  du 
nieme  modele  jusqu'a  ce  que  son  service  soit  complet. 
Etes-vous  en  mesure  de  repondre  a  cette  demande  et  de 
vous  assurer  un  renouvellement  constant  de  stock  avec 
une  ligne  profitable? 


LE  modele  Sheraton  illustre"  ici,  comme  tous  les  modeles 
de  l'ARGENTBRIE  COMMUNITY  PLATE,  est  tini 
avec  le  placage  d'argent  le  plus  epais  —  chaque  fourchet- 
te  et  chaque  cuillere  sont  proteges  mix  endroits  les  plus 
exposes  a  l'usure  par  une  double  couche  de  placage  d'ar- 
gent pur  Community. 


FAITE   AU   CANADA  par  la 

ONEIDA  COMMUNITY,  LIMITED 

NIAGARA  FALLS,  ONT. 
Manufacturiers    aussi    de    la   fameuse    Argenterie    Par   Plate 


->.,>. *>.*>.*>.^>.  *>©<»■<♦•«<♦  •<-■<*. <*.<^.<.. 
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tsr  CONNOR 


Ne  Laissez  Pas  Passer  Notre  Off  re 

Chaque  annee  voit  une  demande  de  plus  en  plus  considerable  pour  les  Ma- 
chines a  laver  "Connor".  Cela  prouve  la  veracite  de  nos  affirmations  quant 
a  la  superiorite  de  leur  construction  et  du  service  qui  permet  au  marchand 
de  faire  des  ventes  rapidement  et  de  jolis  profits. 

Les  Machines  a  laver  "Connor"  sont  sans  contredit  les  plus  modernes  et  les 
plus  recommandables  actuellement  sur  le  marche.  Votre  clientele  ne  tar- 
dera  pas  a  s'en  rendre  compte  —  de  plus,  le  nom  "Connor"  est  favorable- 
ment  connu  partout.  Nous  voulons  que  vous  nous  ecriviez,  si  vous  n'etes 
pas  un  vendeur  "Connor".  Notre  proposition  est  tres  interessante  pour  vous 
—  et  un  grand  nombre  de  marchands  prennent  leur  part  de  cette  demande 
sans  cesse  croissante.  Ne  differez  pas  —  ficrivez  —  immGdiatement  pendant 
que  cette  ofCre  vous  est  faite!  Une  carte  postale  nous  fera  faire  connais- 
sance. 

Les  machines. "Connor"  sont  faites  pour  marcher  a 
I'electricite,  a  la  gazoline,  a  i'eau  ou  a  la  main.  Aussi 
essoreuses,  planches  a  re  passer  et  a  patisserie,  ba- 
rattes,  etc. 


H.  Connor  &  Son,  Ltd. 


Ottawa, 
Ont 


II  se  Vend  a  Vue! 


Le  Tranche-Aliments 
'HOME  65" 


m 


— parce  que  vous  pouvez  fa- 
cilement  d^montrer  a,  vos 
clients   que   c'est  l'arti- 
cle     le     plus     uti- 
le  qu'ils   peuvent 
avoir  dans  leur 
cuisine. 


Superbement 
fini 


Chapeau  her- 
metique  a  I'eau 

Fait   au   Canada 


Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner    e^n    tout    temps. 


MAXWELLS  LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


Vous  connaissez  le  vieux  proverbe: 

"Le  Temps  est  un 
Grand   Maitre 

et  certes  l'auteur  de  ce  dicton  dit  juste,  car 

PEINTURE 


a,  depute  1842,  acquis  une  reputation  ex- 
ceptionnelle  dans  la  fabrication  de  peinture 
de  qualite.  Cette  experience  de  77  annees 
est  a  votre  service. 

Vous  avez  l'opportunite  de  faire  des  profits 
en  vendant: — 

"La  Peinture  Correcte  pour  Peindre 
Correctement." 

S'il  n'y  a  pas  d'agent  Ramsay  dans  votre 
ville,  ecrivez-nous. 

A.   Ramsay   &  Son   Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842. 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 
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Messieurs,  voici  la 

Nouvelle  Filiere  a  Vis  de  Reece 

Je  declare  que  c'est  un  splendide  outil  pour  l'outillage 
de  votre  atelier.  Vous  y  gagneriez  a  prendre  note  des 
avantages  enumeres  ici  et  de  les  comparer  avec  ceux 
des  filieres  dont  vous  vous  servez  actuellement. 

Reglable 

Cette  filiere  offre  tous  les 
avantages  d'un  coin  a  vis  so- 
lide  sans  un  seul  de  ses  in- 
convenients.  Pour  fileter  plus 
petit,  il  suffit  de  serrer  les 
ecrous  de  reglage  sur  les 
deux  cotes  du  collet.  Pour  fi- 
leter plus  grand,  desserrez  ces 
ecrous,  devissez  le  chapeau, 
poussez  les  coussinets  et  res- 
serrez  le  chapeau. 

Robuste 

La  partie  du  collet  qui  sert  de 
guide  est  fondue  solide  a  me- 
me  le  collet  dont  il  fait  partie. 
Les  coussinets  ne  peuvent  se 
desserrer  pour  entailler  le  fi- 
letage.  Lisez  ceci  encore  une 
fois,  c'est  un  avantage  im- 
portant. 

Adaptable 

Vous  qui  vous  servez  de  coins 
a  fileter  a  la  main,  vous 
apprecierez  ceci:  les  deux 
coussinets  etant  exactement 
semblables,  ils  peuvent  etre 
interchanges  dans  le  collet  et 
Ton  peut  s'en  servir  sur  un 
tour  ou  une  autre  machine. 
Vous  savez  ce  que  cet  avan- 
tage offre? 

Efficacite 

Vos  employes  peuvent  faire 
des  filetages  tout  pres  d'un 
epaulement  avec  les  coussi- 
nets de  Reece  et  ils  peuvent 
faire  un  filetage  parfait  en 
une  seule  operation.  II  n'est 
pas  necessaire  "de  tourner  et 
de  detourner"  I'outil. 

A  present  aliez-vous  faire  ceci  ? 

Procurez-vous  une  filiere  chez  votre  marchand  ou  directe- 
ment  de  nous,  essayez-la  en  comparant  son  travail  avec  celui 
de  n'importe  quelle  autre  filiere,  et  remarquez  la  plus  grande 
efficacite  obtenue  avec  la  Filiere  de  Reece. 

Nous  laisserons  cet  essai  prouver  nos  affirma- 
tions. Par  suite,  dites-nous  ou  envoyer  la  filiere 
d'essai. 

BUTTERFIELD  &  CO.,  INC.        ROCK  ISLAND,  QUE. 

CANADA 
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VITRERIE 

GENEfiALE      POUR      CO  N  STRUCTION 
16  ONCES,  21  ONGES,  26  ONGES,  29  ONGES,  34  ONGES  ET  39  ONGES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces  biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons  expedier  toutes   commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  speciality. 


MANUFACTURING 
COMPANY.     LIMITED 

TORONTO  LONDON  WINNIPEG 


MONTREAL 


SCIES    ET    OTJTILS 

DISSTON 


Vendez  a  un  homme  det  scies  et  des  outils  qui  lui  donneront 
entiere  satisfaction  —  et  il  se  rappellera  votre  magasin  com- 
me  I'endioit  ou  il  peut  avoir  un  bon  service  et  de  bonnes  va- 
leurs  —  et  il  reviendra  chez  vous.  Les  vendeurs  de  Disstons 
realisent  deux  profits  lorsqu'lls  vendent  une  scie  ou  un  ou- 
til  Disston  —  celui  qu'ils  font  avec  la  clientele  et  les  ventes 
repetees   qu'ils    obtiennent. 


Et  cela  a  cause  de  la  quality  Disston  —  le  r6sultat  de  80  ans 
de  perfectionnement.  Comme  question  de  fait,  la  plus  gran- 
de  partie  de  la  machlnerie  servant  a  la  fabrication  des  scies 
aujourd'hui  a  6te  inventSe  et  perfectionn6e  par  Disston.  Les 
fameux  aciers  a  scies  et  a  outils  Disston  —  avec  lesquels 
tous  les  outils  et  scies  Disston  sont  falts  —  ont  6t6  perfec- 
tionnes  et  faits  entierement  a   I'usine  Disston. 


HENRY  DISSTON  &  SONS,  Ltd.,    Toronto,  Canada 

Succursale:      VANCOUVER,   C.A. 

LA  SCIE  DONT  LA  PLUPART  DES 
CHARPENTIERS   SE   SERVENT 


RE6. U.S. PAT. OFF. 
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L'"IDEAL" 


est  la  lessiveuse  actionnee  par  Peau  sur 
laquelle  on  peut  compter  pour  avoir  un 
service  long  et  satisf aisant,  lorsque  Ton 
peut  avoir  la  pression  d'eau  requise. 

Le  moteur  est  simple  de  construction, 
n'ayant  pas  de  parties  dedicates  suscep- 
tibles  de  se  detraquer.  II  est  fort  et 
rapide,  et  avec  du  soin  il  durera  des  an- 
nees. 

Chaque  moteur  est  eprouve  avec  soin 
avant  de  partir  de  la  f abrique. 

Dans  la  fabrication  de  Y  "  Ideal "  — 
moteur,  cuve  et  autres  parties  —  le 
meilleur  materiel  est  employe  par  des 
ouvriers  d'une  grande  habilite,  de  sorte 
qu'une  fois  la  lessiveuse  finie  elle  appro- 
che  autant  de  la  perfection  qu'il  est  pos- 
sible de  le  f aire. 


Dowswell,  Lees  &  Co., 

LIMITED 
Representant:    JOHN    R.    ANDERSON 

36-38  Rue  St-Dizier,         ....    MONTREAL,  P.  Q. 
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ACIER 

ANGLES 

BARRES 

CERCLES 

FEUILLES 

PLAQUES 

Toutes  les  dimensions  et  epaisseurs. 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

560  rue  St-Paul  Quest,  Montreal. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn£es  (Roofing)  prates  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Qu6. 


IL   N'Y   A    PAS    DE    FOREUSES   A    TORSION 

i.niiii-  ■ i-rwrmmwmmmmmm 


Ecrous    et    tarauds    Morrow    en    acier, 
en  fer  et  en  cuivre;  tous  d'une  qualite 

uniforme. 


Demandez-les   a  votre  tournisseur  —   il   vous   donnera    les  MORROWS. 
Usine  a    Ingersoll,   Canada. 


aussi  bonnes  que  celles  de  Morrow. 
Faites  d'acier  Sheffield  (Ang.).  Ga- 
ranties   sous   tous  rappons. 


Les  Limes  Ingersoll  sont  faites  d'acier 
fondu  avec  un  trempage  special. 
'Elles  taillent  plus  vite  et  durent  plus  long' 


temps. 


En  gros  seulement  de 

F.   BACON  &  CO.,  Agents, 

Montreal,  Que. 


LE  DIABLE  BLEU 

(BLUE    DEVIL) 

Le  meilleur  velocipede  pour  enfants.  Tricycle  perfectionne. 
Construction  parfaite.  Cadre  a  ressorts  emaille  en  beau  bleu. 
Selle  elastique  en  cuir.    Roues  etamees.    Guidon  ajustable. 

Adressez-vous  a 

The    Gendron    Manufacturing    Company,    Limited 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


FABRIQUE    DE   LIMES    BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


dft    ^  ^ 


Douze  M6dailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE   EN   1895 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoye  gratultement  sur  demande  a  toute  personne  Interessee  dans  le  commerce  cJes  limes. 

G,  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe.) 

Propriety   exploitee   par  la   Nicholson   File   Co. 
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Augmentez  vos    Ventes    en    tenant   la   ligne 

MAPLE  LEAF 


Le  Poele  MONARCH  MAPLE  LEAF 

Joli  modele  uni,  rechaud  exceptionnellement  spacieux.  corps  en  tole  d'acier  epaisse  polie.  avec  interieur  6pais  en 
amiante,  barre  tubulaire  pour  linges,  foyer  ameliore  le  plus  nouveau  avec  interieur  en  t'onte  epaisse  et  les  fameuses 
grilles  Duplex  pour  le  charbon  ou  le  bois.  Fait  aussi  ave  c  un  foyer  special  pour  le  bois.  Bout  a  extension  pro- 
fonde  pour  le  bois.  Brule  du  bois  de  27%",  fourneau  de  20"  x  20"  x  14",  en  acier  epais,  le  dessus  est  fait  d'une 
double  epaisseur  d'acier  avec  de  l'amiante  a  l'interieur.  Thermometre  pour  le  fourneau,  dessus  avec  plaque  a 
clef,  section  d'avant  munie  d'un  support  a  rotir. 

Un    poele    exceptionnellement    facile    a    vendre.      Ecri- 
vez    pour    avoir    notre    catalogue    et    nos    prix. 

Manufacture   par 

THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY  LIMITED 

OTTAWA  ....  CANADA 

Distributeurs    pour    I'Ouest:    THE    CANADIAN    SUPPLY      COMPANY,    LIMITED,   SASKATOON,   SASK. 
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Fournaises 
a  Air  Chaud 


Plus  que  jamais  auparavant  dans  1'histoire  du  chauffage  des 
maisons,  ce  probleme  est  serieusement  etudie  par  le  proprietaire 
et  par  le  locataire.  De  sorte  qu'il  est  absolument  necessaire  que 
l'entrepreneur  qui  installe  le  systeme  de  chauffage  connaisse  par- 
faitement  ce  sujet  pour  preparer  intelligemment  des  estimes,  un 
plan  et  voir  a  1'installation  des  systeme  a  air  chaud. 

Le  chauffage  a  air  chaud,  lorsqu'il  est  intelligemment  et  bien 
pose,  est  reconnu  par  les  meilleures  autorites  comme  le  systeme 
de  chauffage  le  plus  hygienique,  le  plus  pratique  et  le  plus  eco- 
nomique. 

Nos  experts  en  fait  de  chauffage,  qui  consacrent  tout  leur 
temps  a  cette  industrie,  sont  des  hommes  qui  se  font  gloire  de 
suivre  la  marche  du  progres  dans  la  pose  des  chauffages  a  air 
chaud,  et  leurs  services  vous  sont  offerts  gratis  chaque  fois  que 
vous  avez  besoin  de  leurs  conseils. 

Si  vous  tenez  a  garder  votre  renom  comme  bon  poseur  de 
chauffage  a  air  chaud,  voici  quelques  points  vitaux  a  considerer: 
toujours  recommander  la  pose  des  appareils  d'un  manufacturier 
en  renom  dont  la  garantie  accompagne  toujours  la  votre;  faire 
1'installation  suivant  les  methodes  les  plus  modernes,  en  era- 
ployant  des  materiaux  de  premiere  classe  et  a  un  prix  vous  per- 
mettant  de  faire  faire  le  travail  par  les  meilleurs  ouvriers,  car 
alors  votre  client  recevra  la  pleine  valeur  de  l'argent  qu'il  depen- 
sera,  et  vous  realiserez  non-seulement  un  profit  qui  vous  permet- 
tra  de  vivre,  mais  vous  aurez  la  reputation  de  faire  un  travail  re- 
commandable  et  satisfaisant,  ce  qui  ne  manquera  pas  d'ajouter 
enormement  au  SUCCES  de  votre  commerce. 


THE  McCLARY  MANUFACTURING  CO. 


23  RUE  WELLINGTON,  MONTREAL 
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Lequel  Entendez-Vous — 

Le    Frein    ou    YAccelerateur  ? 

Le  frein  veut  dire  des  ventes  pour  vous — l'accelerateur 
des  ventes  pour  un  autre. 


Lorsque  vous  entendez  le  son  d'un  frein 
en  avant  de  votre  magasin,  il  provient 
tout  probablement  d'un  automobiliste  qui 
arrete  pour  avoir  une  bonne  huile  de 
graissage. 

II  a  vu  votre  enseigne  rouge  de  la  Gar- 
gouille  et  il  sait  qu'a  votre  magasin  il 
peut  avoir  la  variete  de  Mobiloils  la 
mieux  appropriee  a  son  moteur. 

Mais  supposons  que  vous  entendez  l'ac- 
celerateur.  Cela  veut  dire  que  l'automo- 
biliste  a  modere,  qu'il  a  examine  la  faca- 
de de  votre  magasin  et  qu'il  n'y  a  pas  vu 
un  etalage  de  vitrine  de  Mobiloils  Gargoy- 
le ni  meme  le  disque  portant  la  Gargouille 
rouge,  et  qu'il  a  continue  sa  marche  vers 
un  autre  magasin  ou  il  peut  avoir  le  lu- 
brifiant  qu'il  sait  correct." 


Le  malheur,  c'est  que  parfois  vous  pou- 
vez  avoir  sur  vos  tablettes  la  variete  de 
Mobiloils  Gargoyle  qu'il  desire,  mais  que 
vous  n'en  avez  donne  aucune  indication 
sur  la  devanture  de  votre  magasin. 
Avez-vous  les  moyens  de  laisser  passer  a 
votre  nez  des  profits  que  vous  pourriez  si 
facilement  avoir? 

Est-ce  que  le  son  du  frein  n'est  pas  plus 
agreable  a  votre  oreille  que  le  ronflement 
de  l'accelerateur? 

Faites  arreter  les  automobilistes  a  votre 
magasin  en  posant  le  disque  de  la  Gar- 
gouille rouge  et  en  mettant  en  etalage  la 
ligne  complete  des  Mobiloils  Gargoyle 
dans  votre  vitrine.  Et  ne  courez  pas  le 
risque  de  perdre  des  ventes  apres  que 
l'automobiliste  aura  constate  qu'il  vous 
manque  une  des  varietes  de  ces  huiles. 


&#&** 


DES   MILLIERS 

de  marchands  de 
quincaillerie  font  de 
bona  profits  en  pous- 
san(  la  vente  des 
Mobiloils   Gargoyle. 


* 
&> 


% 


ECRIVEZ 

Pour  avoir  les  prix 
et  une  plaquette  d6- 
crirant  la  ligne  com- 
plete dea  Mobiloils 
Gargoyle. 


Mobiloils 

Une  variite  pour  cliaque  type  de  inoteiu 
Les  quatre  vari6tes  de  Mobiloils  Gargoyle, 
pour    le    graissage    des    moteurs,    purifiers 
pour  eliminer  le  carbone,  aont: 
Moblloll  Gargoyle  "A"   Moblloll  Gargoyle  "E" 
Boblloll    Gargoyle   "B"    Moblloll    Gargoyle   Arctic 


IMPERIAL  OIL  „  . 

Manufacbriers  e+  yendeurs  des  HUILES  a  MOTEURS  et  GRAISSES  POLARINE 
Vendeurs  au  Canada  des  huiles  Garydyre  M&hi/oi/s 

SUCCURSALES  DANS  TOUTES  LIS  VELES 


1TED 


86 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  26  septembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  39 


LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres   propice   aux   voyageurs   canadiens   qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  llvres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE   FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 

Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere   a   Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 


:•  i  I 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


Dividende    trimestriel    No  63 

Avis  est  par  les  presentes  donne  qu'un  divi- 
dende de  DEUX  POUR  CENT  (2%)  etant  au 
tauxde  HUIT  POUR  CENT  (8%)  l'an  sur  les 
actions  anciennes  et  nouvelles  entierement  li- 
beries de  cette  Institution  a  ete  declare  pour 
le  trimestre  finissant  le  30  septembre  1919;  de 
plus,  un  dividende-interet  au  taux  de  HUIT 
pour  cent  (8%)  l'an  sur  les  versements  faits 
en  acompte  sur  les  souscriptions  a  la  nouvelle 
emission  de  capital  a  ete  egalement  declare 
pour  le  temps  couru  au  30  septembre  1919.  Le 
tout  sera  payable  au  bureau-chef  de  la  Banque 
a  Montreal,  et  a  ses  succursales,  le  ou  apres  le 
deuxieme  jour  d'octobre  1919,  aux  actionnai- 
res  enregistres  dans  les  livres  le  16  septembre 
prochain. 

PAR  ORDRE  DU  CONSEIL  D'ADMINIS- 
TRATION, 

Le  Vice-president  et  directeur  general, 

TANCREDE  BIENVENU. 
Montreal,  le  28  aout  1919. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital   verse  et  fonds  de   reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B6ique,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  gerant-general. 
Yvon  Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL    (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  d6pot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
fois  par  ann6e  un  interfit  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  etrangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  configs,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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LES  GRANDS  PROBLEMES  ECONOMIQUES 


Repercussions  de  la  depreciation  du  franc.  —  Im- 
portance de  la  question  des  changes.  —  Pre- 
miere relation  de  cause  a  effet. 


La  depreciation  du  franc  pose  un  probleme 
dont  l'exceptionnelle  gravite  ne  saurait  echapper 
au  monde  du  commerce  et  de  la  banque.  L'etude 
de  ses  donnees  s'impose  a  ceux  qu'intercsse  la  de- 
voloppoment  de  nos  relations  commerciales  avec 
la  France,  dont  il  constitue  la  base. 

La  depreciation  du  franc  permet  d'exprimer 
en  deux  chiffres  precis  et  froids,  l'appauvrissement 
de  la  France,  le  degre  d'epuisement  ou  elle  est  par- 
venue,  la  diminution  de  sa  vitalite  economique  au 
sortir  de  la  guerre.  De  dix  neuf  cents  et  une  frac- 
tion avant  la  guerre,  la  valeur  du  franc  est  tombee 
a  douze  environ.  C'es:  dire  qu'independamment  de 
ses  pertes  en  homines  et  en  materiel  et  de  sa  dette 
exterieure  qui  atteint  trente  milliards,  la  fortune  de 
la  France  subit  a  l'etranger  une  diminution  de  qua- 
rante  pour  cent.  Telles  sont  les  donnees  du  pro- 
bleme qui  nous  montrent  la  France  riche  de  gloire, 
mais  pauvre  d'or,  demunie  des  choses  indispensa- 
bles  a  son  relevement  economique. 

Mais  si  elle  est  appauvrie  elle  n'est  pas  ruinee, 
si  sa  dette  exterieure  a  grossi,  elle  n'est  pas  insolva- 
ble  et  si  sa  vitalise  economique  est  diminuee,  elle 
n'est  pas  epuisee.  Nous  devons  prendre  pour  ac- 
quis que  la  France  possede  encore  des  richesses 
dont  le  total  dene  le  mathematicien,  que  son  sol 
est  toujours  le  plus  riche  du  monde  et  que  la  guer- 
re n'a  en  rien  diminue  les  admirables  qualites  de  ses 
enfants.  Nous  reportant  au  passe  nous  devons 
onstater  que  toute  guerre  a  ete  suivie  d'une  for- 
midable periode  d'expansion  economique  du  pays 
vainqueur  et  que  vraisemblablement  la  France  va 
ntrer  dans  une  periode  d'activite  dont  le  monde 
n'a  peut  etre  pas  vu  la  pareille. 

Nous  nous  trouvons  en  presence  d'un  pays 
momentanement  appauvri,  d'un  client  de  tout  pre- 
mier ordre,  un  peu  gene  pour  payer  comptant,  qui 
ne  demande  qu'a  acheter  a  notre  prix,  precisement 
ie  que  nous  avons  a  vendre.  Convient-il  de  lui  ter- 
mer notre  porte  et  de  lui  faire  montre  de  telles  exi- 
gences qu'il  se  voit  force  de  chercher  ailleurs  ce 
3ont  il  a  besoin?  Et  tout  d'abord  a  l'issue  de  cette 
guerre,  pendant  laquelle  notre  industrie  metallur- 
?ique  a  grandi  sans  cesse,  sommes-nous  en  mesure 
ie  refuser  de  vendre  au  client  qui  se  presente? 


Pouvons-nous  courir  sans  danger  le  risque  d'un 
arret  de  nos  usines,  de  nous  exposer  au  chomage 
a  l'heure  ou  le  proletariat  est  inquiet,  ou  le  peuple 
gronde  en  presence  de  la  vie  chere? 

Ces  questions  nous  sommes  alles  tour  a  tour 
les  poser  a  M.  Ponsot,  consul  general  de  France, 
au  lieutenant  de  Clerval,  son  attache  commercial, 
a  M.  Beaubien,  celui  de  nos  agents  de  change  qui 
avec  M.  Branchaud  son  associe,  est  au  fait  des 
choses  financieres  de  France,  a  M.  Beaudry- 
Leeman,  l'administrateur  general  de  la  Banque 
d'Hochelaga,  dont  la  formation  intellectuelle  est 
toute  francaise  et  qui  applique  a  notre  grande  ban- 
que canadienne,  quelques-unes  des  methodes  qui 
out  permis  aux  maisons  de  banque  de  France  de 
compter  parmi  les  plus  grandes  et  les  plus  puis- 
santes  du  monde.  Mais  de  par  tradition  les  diploma- 
ts ix>  prononcent  jamais  de  paroles  en  lair:  ce  sont 
gens  qui  tournent  sept  fois  dans  la  bouche  la  lan- 
gue  avant  de  parler.  Quant  aux  banquiers  ils  sonl 
discrets  et  n'entrent  pas  volontiers  dans  les  preci- 
sions sur  lesquelles  pourtant  portent  leur  me"  ier. 

Des  restrictions  des  uns,  de  la  discretion  des 
au  res,  des  apercus  excessivement  interessants  du 
probleme  des  changes  se  degagent,  des  perspec- 
tives Inattendues  s'ouvrent  sur  notre  vie  comnier- 
ciale  de  demain.  La  question  politique  meme  se 
pose,  la  responsabili  e  directe  du  gouvernement 
sCngage  puisqu'il  s'agit  de  savoir  si  en  refusant 
de  tenir  comp.e  de  la  perte  au  change  l'administra- 
tion  canadienne  des  douanes  ne  commet  pas  au 
prejudice  de  nos  importateurs,  une  injustice,  ne  se 
rend  pas  coupable  d'une  illegalite  manifeste.  En- 
fin  il  faut  savoir  si  l'admission  a  la  cote  des  valeurs 
francaises,  dont  notre  portefeuille  contient  des 
millions,  ne  s'impose  pas  des  aujourd'hui  en  Bour- 
se; s'il  n'existe  pas  une  premiere  relation  de  cause 
a  effet  entre  la  fermeture  de  notre  marche  aux 
vins  e'  aux  liqueurs  fines  francaises  et  la  diminu- 
tion de  nos  exportations  en  France  qui  pour  le  seul 
mois  d'aout  s'est  traduite  par  un  manque  a  vendre 
de  soixante-dix  millions  de  dollars. 

Les  questions  posees  dans  cet  article  qui  deja 
depasse  son  cadre,  recevront,  chacune  a  son  tour, 
la  reponse  exacte  et  precise  qu'elle  comporte. 


PAIEMENT  DE   RECLAMATIONS  POUR 
ACCIDENTS 


Au  cours  de  l'annee  1918,  les  compagnies  d'as- 
surances  contre  les  accidents  au  Canada  ont  paye 
en  reclamations  pour  accidents  la  somme  de  $72.r>,- 
815,  nous  dit  un  rapport  publie  sous  la  direction  du 
surintendant  des  assurances  par  le  ministere  des 
Finances. 
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Assurance  Patronale 

Manufacturiers, 
Entrepreneurs,   Commergants 

La  "Lot  des  Accidents  du  Travail  de 
la  Province  de  Quebec"  vous  Impose 
des  responsabilites  sSrieuses  relatlve- 
ment  aux  accidents  dont  vos  employes 
pourralent  etre  victimes  au  cours  de 
leur  travail,  ainsi  qu'a  la  reparation 
des  dommages  qui  pourraient  en  re- 
sulter.  "La  Prevoyance"  assume  pour 
vous  ces  responsabilites.  Elle  emet,  a 
des  taux  raisonnables,  des  polices  cou- 
vrant  toutes  les  responsabilites  du  pa- 
tron pour  les  accidents  a  ses  employes. 
Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a,  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  T61.  Main  1626 
et  1627. 

J.  C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 
NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE   ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.   Comptable.      Comptable 
Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  teiegraphique:   "GONTHLEY" 


La 

Compagnle 

d'Assurance 

Mutuelle   du 

Commerce 

Contre  I' 

Incendle 

Actlf  . 

.    .    .  $1,151,243.57 

DEPOT 

AU  GOUVER- 

NEMENT  .    .    . 

.   .    .        969,660.00 

— Bureau  principal: — 

179  rue 

Glrouard, 

Saint- Hyaclnthe. 

Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,     Verres 

a   Vltres,    Pelnture,   etc. 
Specialite;   —  Poeles   de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239   rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economie.  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont- Royal 

Compagnle  Independante  (Incendle) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquldateurs,  Audl- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Pr ogres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SUNLl 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondie  en  1851 
Assurances  contre    Incendle,  Assuran- 
ces   Marltimes,    d'Automoblles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,   la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.)- 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de  Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE,  g6rant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      I NSU  RANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Vers6     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore  Meunler,   Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous-Dlrect«ur 


GARAND,  TERROUX  &  CI 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montre 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant".  *.v.p, 
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ASSURANCES 


L'ASSURANCE-VIE 


es  affaires  des  compagnies  d'assurance-vie   aug- 

mentent  d'une  maniere  remarquable. 

Le  rapport  pubfie  par  l'lnsurance  Press  sur 
s  operations  des  Compagnies  d'asurance-vie,  tant 
ux  Etat-Unis  qu'au  Canada,  fait  voir  que  les  recla- 
tations  mortuaires,  dotations  echues  et  annuites 
ayees  en  1918  se  sont  elevees  au  montant  de 
360,057,000;  les  paiements  en  dividendes  aux  por- 
urs  de  polices  ont  ete  de  $263,025,000  et  ceux  ef- 
?ctues  en  reglement  de  reclamations  pour  risque 
e  guerre  se  sont  chiffres  par  $192,710,000;  ce  qui 
lit  un  grand  total  de  $1,115,810,000. 

Les  montants  d'assurances  payes  dans  les  villes 
anadiennes  se  pr£sentent  com  me  suit:  Montreal, 
|U4,  $2,455,000;  Toronto,  Ont.,  $1,104,000;  Win- 
ipeg,  $541,000;  Vancouver,  $243,000. 

Parmi  les  Canadiens  qui  figuraient  pour  les 
ommes  les  plus  considerables  se  trouvaient:  N. 
Iruce  MacKe',vie,  New- York,  $366,526;  W.  J.  Pou- 
ore,  Montreal,  $258,549;  William  Parker,  Ottawa, 
52,000. 

L'on  estime  que  l'epidemie  d'influenza  a  occa- 
ionne  aux  compagnies  d'assurance-vie  un  debourse 
le  $100,000,000  et  que  le  Bureau  des  assurances 
ontre  le  risque  de  guerre  du  gouvernement  aura  a 
>ayer  le  montant  de  $150,000,000  par  suite  de  de- 
■es  causes  par  1'influenza.     Les  Compagnies  cana- 


diennes  et  britanniques  auront  pour  le  meme  objet 
a  verser  le  montant  de  $9,803,000. 

L'annee  derniere  les  revenus  en  primes  d'assu- 
rances ont  rapporte  aux  compagnies  plus  d'un  mil- 
liard. Durant  les  six  premiers  mois  de  cette  annee 
64  compagnies  ont  obtenu  de  nouvel'jes  polices  d'as- 
surance  pour  un  montant  de  $1,800,000,000,  con- 
tre  $950,000,000  pour  la  periode  correspondante  de 
1918. 


DANGERS  DES  REBUTS 


"Un  tas  de  rebuts  en  feu  et  1500  personnes 
sont  privees  de  leurs  foyers;  les  dommages  sont 
de  $500,000".  C'est  ainsi  qu'une  annonce  de  jour- 
nal decrit  un  desastreux  incendie,  qui  n'aurait  ja- 
mais du  6clater. 

On  constate  d'une  extremite  a  l'autre  du  Ca- 
nada cette  sorte  de  negligence  qui  cause  de  telles 
conflagrations.  II  suffit  pour  cela  d'une  allumette, 
d'un  bout  de  cigarette  ou  de  cigare  non  eteint,  ou 
d'une  etincelle  echappee  d'une  cheminee. 

Ceux  qui  sont  charges  de  la  securite  du  public 
ne  se  rendent  pas  toujours  compte  des  dangers  qui 
menacent  nos  cites  et  nos  villes.  A  toute  minute 
du  jour  ou  de  la  nuit,  les  tas  de  rebuts,  abandonnes 
dans  les  cours  ou  les  terrains  vagues,  peuvent  en- 
gendrer  des  feux  qui  de>orent  nos  demeures,  nos 
ateliers  et  parfois  la  vie  de  nos  enfants. 

Est-ce  trop  demander  aux  citoyens  que  d'empe- 
cher  a  l'avenir  l'entassement  de  rebuts,  composes 
de  boites  d'emballage,  de  papier  dechet,  de  chif- 
fons, etc.? 


Assurance  contre  Tincendie  au  Canada  en  1918 


Le  tableau  suivant,  extrait  du  rapport  du  surintendant  des  assurances,  departement  des  Finan- 
ces, fait  voir  le  mouvement  d'affaires  dans  l'assurance  contre  l'incendie  en  1918: 


Transaction  effectues  par 


Montant 
d'assurance 
enregistre. 


Montant   en 
vigueur  le 
31   decembre 
1918. 

4,585,923,617 


1.  Compagnie  federales 4,570,798,251 

2.  Compagnies  provinciales 

a.  Compagnies     provinciales     dans 
les  limites  de  la  province  oft  elles 

sont    incorporees 842,239,566  898„531,200 

b.  Compagnies     provinciales     dans  l^jj 
d'autres  provinces  que  celles  oil 

elles  sont  incorporees 32,663,304  78,561,467 

c.  Compagnies  anglaises  et  etran- 

geres 594,252  635,055 

Total  pour  les   compagnies   provin- 
ciales           375,487,122  907,727,722 

fc  Crands  totaux 4,946,285,373         5,493,651,339 


Primes 
recues. 

35,783,283 


3,433,331 

257,456 
7,552 

3,608,289 
30,431,622 


Pertes 
payees. 

19,285,715 


1,910,429 


134,14 
8,150 


2,052,441 


21,338,156 
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Services   Gratuits   pour 
nos   abonnes 


En  vous  abonnant  pour  un  an  au  "Prix  Courant".  vous  aurez 
droit  aux  importants  services  suivants: 

PUBLICITE  ET  ORGANISATION. 

Ce  service  vous  fera  realiser  des  benefices  supplementaires 
ou  Sconomiser  des  frais  generaux.  II  vous  donnera  six  consul- 
tations gratuites  dans  I'annee  selon  vos  besoins. 

PETITES   ANNONCES 

Si  vous  recherchez  du  personnel,  une  marchandise  ou  un  objet 
quelconque;  si  vous  desirez  vendre  quelque  chose,  confiez  votre 
desir  aux  Petites  Annonces  du  "Prix  Courant"  et  vous  aurez  des 
resultats.     Vous  pouvez  utiliser  gratuitement  10  lignes  par  an. 

DOCUMENTATION    GENERALE 

Vous  recherchez  certainement  en  detail  dans  les  livres,  la  docu- 
mentation qui  est  resumee  dans  le  "Prix  Courant".  Notre  ser- 
vice de  librairie  vous  procure  sans  frais,  ce  dont  vous  avez 
besoin. 

CONSULTATIONS  JURIDIQUES 

Pour  toutes  consultations  en  matiere  legale,  notre  conseiller  ju- 
ridique  vous  fera  des  conditions  particulierement  reduites. 

RENSEIGNEMENTS    GENERAUX 

Nous  sommes  en  mesure  de  vous  indiquer,  sans  frais,  les  Four- 
nisseurs  pouvant  livrer,  et  vous  procurer  les  marchandises  qui 
vous  font  defaut. 

PLACEMENTS  DE  CAPITAUX 

Nous  invitons  nos  lecteurs  a  nous  consulter  chaque  fois  qu'ils 
seront  sollicites  de  souscrire  dans  des  compagnies,  et  nous  leur 
donnerons  les  informations  qui  pourront  leur  etre  utiles;  nous 
pourrons  ainsi  leur  eviter  des  pertes  frequentes  occasionnees  par 
le  trop  de  confiance  accorde  a  certains  agents  financiers  n'ayant 
pour  but  que  d'exploiter  le  public. 

EN  LISANT  LE  "PRIX  COURANT",  EN  UTILISANT  NOS  SER- 
VICES GRATUITS,  VOUS  RETIREREZ  DES  PROFITS  QUI 
VOUS  REMBOURSERONT  PLUSIEURS  FOIS  LE  MONTANT 
DE  VOTRE  ABONNEMENT. 
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LE  ZIMMERKNIT  EST  EN  DEMANDE 

Vos  clients  apprecient  la  valeur  de  la  marque  de  fabrique  Zimmerknit  qui   garan- 
i't  chaque  vetement. 

Notre  nouvelle  fabrique  et  notre  outillage  nouveau  sont  la  preuve  de  Paugmenta- 
tion  de  nos  ventes  durant  les  derniers  mois  et,  bien  que  la  capacite  de  notre  ma- 
nufacture ait  ete  augmentee  de  plusieurs  fois  nous  vous  conseillons  quand  meme 
ie  donner  votre  commande  de  bonne  heure  pour  I'automne  et  I'hiver. 
Les  lignes  Zimmerknit  offrent  un  choix  tres  complet  de  sous-vetements,  bas  et 
autres  articles  tricotes  pour  hommes,  femmes  et  enfants. 


MARQUE    DE    FABRIQUE 

Zimmerman-Reliance   Ltd 

HAMILTON.    CANADA. 


A.  B.  COUCH,  seul  agent  vendeur  pour  le  Canada 


MONTREAL 
43    rue    St-Sacrement 


TORONTO 
63    Wellington    St.    West 


WINNIPEG 
Hammond    Bldg. 


VANCOUVER 
Mercantile   Bldg. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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LES  STEELCLAD   GALATEAS 

Supportent   les    epreuves    de   la   lessive 

Pour   Robes  elegantes,    Blouses,   Middies,   Tabliers  et  Costumes  de  Jeux.     Se 
distinguent  par  leur  solidite   et   leur  durability.     Couleurs  garanties  indelebiles. 

THE  DOMINION  TEXTILE  CO.,  Limited 

TORONTO  MONTREAL  WINNIPEG 


£-— - 


J+0    ♦ 
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Les    produits    Small    ont    ob- 
nu    les    plus    hautes    recom- 
enses   en    Amerique,    en    Eu- 
ope  et  en  Orient.) 


1  <)()<> 


Sirop  et  Beurre 
Forest  Cream  de  Small 


Les  beurres  de  sucre  de  Small,  c 


omprenant  le   Mapo   But.  le    Nut    O    But,    Choco-But    et    Hono 
xclusivement    par    la    maison    Small    depuis   quatre-vingt   ans. 

..._       __.a_M4.£>.:«.t:MtlA        at        uno       rl/Mii'niir       &  r,  -,  I  ^        Si       ..aIU        J..  I.- 


1    <)()() 


II  y  a  beurre  de  ferme  et 
beurre  de  ferme.  La  meme 
chose  s'applique  aux  beurres 
de  sucre. 


But.   sont   faits   d'ap.-es   des 


formules  originelles   contrclees   exuuausinsiu    ^cn.    .«    ...M.— ..    ^...m.    ^^.^u.*,   Huo.i  =-vmyi   cms. 

Ces  produits   ont   une    riche     saveur   caracteristique    et    une   douceur   egale   a   celle   du     beurre     de     ferme.       lis    sont     dali 

cieux  etendus  sur  du   pain. 

Lorsque  vos  clients  les  connaitront.  ieie-  demande  dsviendra  enorme.  Avant  d'acheter  comparez  les  marques  ci-dessus 
avec  les  imitations.     En  vente  chez  tous   les  marchands  et  epiciers  en  gros  du  Canada. 

Les  sirops,  melasses,  etc,  dss  marques  Small  sont  reconnus  comme  le  prototype  de  la  qualite  dans  I'univers  entier.  Pla- 
cez  uns  commands  d'essai  de  notre  Sirop  Grnndoe.  C'est  un  riche  sirop  epais  a  $1.10  le  gallon,  livre  en  bottes  de  5  gal- 
lons et  a  97c.  le  gallon  en  l:arils.     Chez  tous  los  marchands  c'e  gros. 

SMALL'S    LIMITED 

Raffineurs  de  melasse  et  de  sirop. 
101    rue    Parthenais, 

MONTREAL. 
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PERFECTION 


COCOA 


AUX  MARCHANDS  PROGRESSES 


]^€  ETTEZ  cette  Marque  Canadienne  a  I'avant  et  voyez  quelles 
importantes  affaires  elle  vous  vaut.  Faites-en  un  etalage 
bien  en  vue  sur  vos  rayons.  C'est  une  ligne  qui  ajoute  du  pres- 
tige a  tout  magasin.  Recommandez  le  Cacao  Perfection  de 
Cowan,  parce  que  vous  savez  que  c'est  le  plus  pur  et  le  meilleur. 

Une   premiere   vente   a    un    client   en   fait   un    acheteur  fidele. 


» 


Cette  illustration 
montre  une  grappe 
de  feves  de  cacao 
comme  on  les  trou- 
ve  sur  I'arbre  tro- 
pical "Cacao  Theo- 
broma".  Apres  que 
les  feves  ont  ete 
detachees  et  se- 
chees,  elles  sont 
expediees  a  la  mai- 
son  Cowan  oil,  par 
un  procede  special 
de  rotissage,  leur 
arome  parfume  et 
leur  saveur  del  i  - 
cieuse  sont  conser- 
ves pour  les  con- 
sommateurs  du  Ca- 
cao Perfection  de 
Cowan. 


PERFBCTIQN 


Fait  au  Canada  dans  I'Usine  ensoleillee  de  Cowan 

TORONTO 
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Feves   au   Lard 

(a  la  sauce  aux  tomates) 

Marque  Simcoe 


Vous  pouvez  commander  les  feves  au  lard  de  la  marque  Simcoe  en  grande 
quantite  sans  crainte  qu'elles  ne  restent  sur  vos  tablettes. 

C'est  un  mets  qui  fait  partie  du  menu  ordinaire  de  toutes  les  families.  C'est 
un  aliment  riche  en  proprietes  nutritives  et  un  excellent  remplacant  de  la 
viande. 

Vous  y  gagneriez  a  prendre  en  stock,  a  mettre  en  etalage  et  a  pousser  la  vente 
de  cette  marque  populaire. 

Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros. 


DOMINION  CAHNERS  LIMITED 

Hamilton,  Canada 
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Votre  clientele  accueillera  avec  plaisir  la  1 

CONFITURE  AUX  FRAISES  ST.  WILLIAMS 

Faite  de  fraises  fraiches,  bien  mures  et  de  sucre  raffine  pur  avec 
une  saveur  tentante  qui  justifie  sa  grande  popularity. 

Vous  pcuvez  recommander  cette  confiture  en  toute  confiance  a 
votre  clientele  la  plus  difficile.  Elle  ne  iranque  jamais  de  plaire. 
Nous  garantissons  sa  belle  qualite  uniforme. 

Avons-nous  rempli  votre  comma  nde  ? 

St.  Williams  Fruit  Preservers,  Limited 

Simcoe  et  St.  Williams,  Ont. 

Maclure  &  Langley,  Limited 


WINNIPEG 


Distributeurs  : 
TORONTO 


MONTREAL 
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Essences  Culinaires  de  Jonas 


LES  ESSENCES  QUI  SE  VENDENT  PARTOUT  ET  TOUJOURS 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


JONAS' 

TRIPLE  CONCENTBMEI 

EXTRACT 
VANILLA. 

0IPL0MA  AWARDED  BY 

TUT  LUUNCIL  OF  ARTS 
AND  MtNU^RLTUriE; 
PREPARED  8V 

Henri  JoNftSbC£ 

MONTREAL 

p  NEW_YCm<j 


1  oz. 


2  oz. 


Prix  par 
Grosse 

12  00 


22   80 


JONAS' 
ROYAL 

QUINTESSENCE 


Prix  par 
Grosse 

28  00 
30  00 
52  50 
92  50 


8  oz.  carre  92  50 


" SOLUBLE  " 


Prix  par 
Grosse 

11    40 

21  00 
39  00 
69  00 


C 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


rc»v.o  t 
EXTRACT  OF 

VANILLA 

'uiClcnt«MSc 


HENRI  JONAS&CO 


2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 

16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

27  60 

48  00 

90  00 

174  00 


Prix  par 
Grosse 


Essence 
Parisienne 


27  60 


1  Essence 
de  Cafe 


34  80 


" ANCHOR  " 
PUR 

CONCENTRE 


:ai*;nB*«»ii 

iSfiucr  o*  din 

i LEMON  iOT 

ll""""1"'  Jtrfji 

!5»  •CE-'C:lhi« 

iCREAM.iftfc 

;cysiAftos    : 

$■■ 

iC^STRi! 

Prix  par 
Grosse 

14  40 
25  SO 
43  20 
86   40 


"LONDON 


Prix  par 
Grosse 

1  oz.  "London"  7  80 

2  oz.  "        11  40 


" GOLDEN 

STAR  " 

Double  Force 


16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

11  40 
21  00 
39  00 
69  00 


ESSENCE  A  LA 
MESURE 

pour  les  confi- 
seurs 


Essence 
a.  la  Livre 


Ext. 

X 

XX 

XXX 

XXXX 

xxxxx 

XXXX XX 


25 
60 
00 
50 
00 
50 
00 


Essences  de  Jonas,  en  bouteilles,  Jarres,  Barillets  et  Barils  pour  Confiseurs,  Fabricants  de  Creme 
a  la  Glace,  Etc.,  Etc.  Prix  $8  a  $24  le  gallon,  suivant  qualite.  Qualites  Speciales  et  Prix 
Speciaux  par  Contrat. 

HENRI  JONAS  &  CIE 


FABRICANTS 
MAISON    FONDEE    EN    1870 


173  a  177  Rue  Saint-Paul  Quest 


MONTREAL 
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Jifesliapt 


/ 


Avec  le  Plat  IRttesbapc  vous  pouvez  faire 
des  paquets  si  jolis  et  si  hygleniques^  que  vous 
devriez?  pour  vos  clients  et  pour  vous-meme, 
employer  exclusivement  le  IRitesbape. 


Oemandez-le  a  votre  marchand  de  gros  ou  a 


VICTORIA  PAPER  &  TWINEIiCO.,  LTD. 


Manufacturiers  et  distributeurs  en  gros 

370-380-382    RUE    NOTRE-DAME    OUEST 

MONTREAL 
Succursale  a  Toronto,  Winnipeg  et  Halifax 

La    seule    ligne    complete    de   Yz  a  10  livres. 


<-%*  ONLY 
COMPLETE 

LINE 
^/aiolOLBS. 


BE 


*A 


The  Oval  Wood  Dish  Co. 

MANUFACTUnenS  I 

Tupper  Lake     N.Y. 


'-i— fej 


s 


THE   HOME   OF       " 
THE  RITE5HAPE 
IN  THE  HEART OFTHEADJ RON 


=5 
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IP?]    TOUS  VENDUS  ! 


N  ^^'  Madame,  ^  ne  nous  reste  plus  un  seul  paquet  de  Jersey  Creams.    lis 
11  sont  tellement  en  demande!" 


LES 


"J 

se  vendent  rapidement  a  cause  de  leur  qualite    et    parce    que    nous    creons    un    marche 

pour  eux.    En  consequence  faites  en  sorte  de  ne  pas  desappointer  vos  clients. 

lis  sont  tellement  annonces  que  la  mention    de    "Biscuits   au    Soda"    implique   toujours 

I'idee  des  McCormick's  Jersey  Cream  Sodas,  parce  que,  naturellement,  vos  clients  tien- 

nent  a  avoir  les  meiileurs. 

Nous  ne  fabriquons  que  des  produits  de  la  meilleure   qualite,   et  parlez-en    a  vos   clients. 

Prenez  en  stock  immediatement  des  marchandises  que  vos  clients  desirent. 

Des  articles  qui  se  vendent  rapidement  sont  des   producteurs  d'argent. 

The    McCormiek    Manufacturing    Co,,    Limited 
LONDON  -  CANADA 

BRANCHES— MONTREAL,      OTTAWA,      HAMIL'ON,      KINGSTON,      WINNIPEG,      CALGARY, 

PORT  ARTHUR,  ST.  JOHN,   N.   B. 
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Une  Machinerie  Moderne  Sauvant  du  Travail  Supprimera  FEnnui 

de  la  Comptabilite  dun  Magasin 

Un  homme  ne  devrait  jamais  faire  le  travail  qu'une  machine  fer? 
plus  rapidement,  a  meilleur  marche  et  plus  facilement. 

Faites  faire  voire  travail  par  une  Caisse  Enregistreuse  National  et  un  classeur  pour  comptei 

de  credit. 

Installez  ces  deux  appareils  sauvant  du  travail  dans  votre  maga 
sin.  lis  vous  aideront  a  faire  des  affaires  durant  les  heures  d'aJ 
faires. 

Votre  temps  et  votre  argent  sont   Tessence  meme  de  votre  commerce. 

Protegez-les  avec  une  Caisse  Enregistreuse  National  et  un  Cla: 
seur  N.  C.  R.  pour  comptes  de  credit.  II  est  inutile  de  risquer  1 
banqueroute  lorsque  la  surete  est  si  facile  et  si  certaine. 

Une  machinerie  sauvant  du  travail  vous  offre  une  superbe  occasion. 

Des  milliers  de  marchands  du  Canada  peuvent  vous  dire  qu  ur 
Caisse  Enregistreuse  National  et  un  Classeur  N.  C.  R.  pour  com 
tes  de  credit  les  ont  mis  sur  la  voie  d'un  plus  gros  profit  et  moil 
de  travail.     Vous  avez  la  meme  chance  vous  aussi! 

The  National  Cash  Register  Company  of  Canada,  Limited. 

BUREAUX-SUCCURSALES 


Calgary 714  Second   Street  W. 

Edmonton 5  McLeod   Bldg. 

Halifax 63    Granville    St. 

Hamilton 14  Main  Street   East 

London 350  Dundas  Street 

Montreal 122   rue   Ste-Catherine   Ouest 

Ottawa 306  rue   Bank 


Quebec 113  rue  St-P 

Regina 1820  rue  Cornwal 

Saskatoon 265  Third   Avenue 

St.  John 50  St.  Germain  Street 

Toronto 50   Adelaide   Street 

Vancouver 524  Pender  St.  W. 

Winnipeg 213  McDermot  Avenue 


FABRIQUE:    TORONTO,    ONTARIO. 
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Nos  confitures  sont  faites  avec  des  fruits  choisis  avec  le  plus 
grand  soin  qui  conservent  dans  le  sir  p  toute  leur  saveur  pre- 
miere et  leur  forme  intacte,  grace  a  notre  procede  perfection- 
ne  de  refroidissement. 

Nos  gelees  sont  dune  purete  absolue  et seuls  les  meilleurs in- 
gredients entrent  dans  leur  fabrication. 

En  vendant  les  confitures  et  gelees  "Old  City'5  vous  donne- 
rez  toujours  satisfaction  a  vos  clients,  lis  reviendront  souvent 
acheter  ces  produits  et  ce  sera  pour  vous  une  source  ininter- 
rompue  de  profits. 

Prenez  en  stock  notre  ligne  complete.  Etalez-la  bien  a  la  vue 
dans  votre  magasin  et  votre  commerce  de  CONFITURES 
et  de  GELEES  deviendra  Tune  des  hgnes  les  plus  payantes 
que  vous  vendez. 

Donnez  votre  commande  immediatement 
et  attendez  le  resultat  avec  confiance. 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

Quebec,  Que. 


En    ecrivant    aux    annonceurs.    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.d. 
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PELURES  DE 


WAGSTAFFE 


de  la  nouvelle 

recolte  de 

1919 

LEMON 
ORANGE 

et 

CITRON 

Entieres  ou  tranchees 
pretes  pour  l'usage. 


La  fabrique  de  pelures  confites  et  de  fruits 
cristalises  la  plus  moderne  du  Canada 


Gingembre,  cerises  et  fruits  assortis  cristalises  de 

^TAGSTAFFE 

Aussi  Plum  Ptsddiaigs  et  Mincemeat 

Prets  pour  Livraison  imr:  ediate 
Donnez  votre  commande   a  voire  Epicier  en   Gros 

WAGSTAFFE,  LIMITED 

Fabricants    de   Conserves   de   Fruits   Purs. 

CANADA 


Representants:  —  H.  I'.  Burton,  513  Dominion 
Bldg.,  Vancouver,  B.C.;  Dominion  Ebokerage 
Co.,  Edmonton,  Alta.;  Dominion  Brokerage  Co., 
Calgary,  Alta.;  W.  H.  Escott  Co.,  Ltd.,  Winni- 
peg, Man.;  W.  H.  Escott  Co.,  Ltd.,  Saskatoon, 
Sask. ;  W.  It.  Escott  Co.,  Ltd.,  Regina,  Sask.; 
W.  G.  Hinton,  89  Marchmont  Rd.,  Toronto,  Ont.; 


H.  G.  Smith.  386  avenue  Beaconsfield,  N'.-D.  '■ 
<;.,  .Montreal.  Que.;  J.  B.  W.  Smith,  708  Watei 
loo  St.,  London,  Ont.;  F.  G.  Knox,  ColIingWOW 
Ont.;  W.  S.  Clawson  &  Co.,  St-Jean.  N.K.: 
M.  Wvlie,  chambre  6,  Union  Bank  Bldg.,  Hal 
fax,  N.IO.;  R.  M.  Fulton.  7  Duke  St.,  Trur. 
N.E.:   John   Rossitor,    St-Jean,   T.N. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prtx    Courant",   8. v. p. 
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La  Marque  "QUALITY" 

Comporte  tout  ce  que  ce  mot  signifie 


La  marque  "Quality"  illustree  i  ci  est  un  symbole  de  bonte  en 
fait  de  produits  de  cereales.  Tous  les  paquets  portant  cette 
marque  de  fabrique  "Quality"  renferment  un  produit  aussi  bon 
que  I'industrie  humaine  et  des  methodes  de  fabrication  moder- 
nes  peuvent  le  faire. 


LES  CEREALES  DE  LA  MAROUE "  QUALITY  " 

COMPRENNENT 

Avoine  Roulee  Farine  d'Avoine  Pois  Casses 

(En  paquets  et  a  la  pesee)  (Toutes  les  grosseurs)  (Jaunes) 

Orge  Monde  Orge  Perle  Brose  Meal 

Farine  de  Gluten  Farina  Wheatlets 

PRINGIPALES  MARQUES  DE  FARINES 

de  Ble  Dur  de  Ble  d'Hiver  Melangee 

"Rainbow"  "Our  Chief"  "Gold  Seal"  "Star" 

"Hercules"  "White  Dove"  "McLeod's  Special" 

Pour  le  Commerce  Domestique  et  l'Exportation 

Canadian  Cereals  &■  Flour  Mills  Co,  Limited 

Minotiers  et  Commergants  de  Grains 


STRATFORD,  CANADA. 

Adresse  par  cable:    CANCEREAL 


Licence  de   la  Commission  des   Vivres   du  Canada:    51-52-53-72-4-454. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant".  s.v.p. 
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Beurre  de  Sucre   a  la  Creme 

IMPERIAL 

de  CHARBONNEAU 


C'est  un  produit  dont  la  vente  augmente  de  jour  en  jour  — 
preuve  indeniable  de  sa  qualite  et  de  la  faveur  qu'il  obtient  au- 
pres  du  public  consommateur.  Un  autre  de  ses  avantages  pour 
le  marchand,  c'est  son  prix  avantageux. 

Biscuits  Sodas 
'[Creme  de  Ferme"  de  Charbonneau 

Ces  biscuits  sont  delicieux  et  d'une  purete  irreprochable.  Le 
marchand  pent  les  vendre  en  toute  confiance  —  ils  donneront 
satisfaction  a  toute  sa  clientele. 

Adressez  aujourd'hui  meme  votre  commande  a  votre  epicier  en 
gros  pour  ces  deux  produits  de  consommation  courante. 

CHARBONNEAU,    LIMITEE 

Manufacturiers  de  Biscuits  et  Confiseries 
Raffineurs  de  Sirop 
330  RUE  NICOLET  -  -  -  MONTREAL 


Mets    Prepares 
de  CLARK 


SPAGHETTI 

A  la  sauce  aux  tomates  et  au  fromage 
Un  mets  de  saison  et  se  vendant  facilement. 

Soupes  Concentrees  I 

Quatorze  varietes  au  choix  et  chacune  est  un  regal. 

Aucune  preparation  necessaire,  votre  client  n'a  qu'a  y  ajouter  de  1'eau,  a  faire  chauff 
et  a  servir  une  soupe  parfaitement  a  son  gout. 


Poussez  cette  ligne 

W.  Clark,  Limited 


Faite  au  Canada  par  des  Canadiens. 


MONTREAL 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Le   Secret 

de  la  reussite    de  ces   bis- 
cuits legers  et  croustillants 


c'est  la 


Poudre  a  Pate 

EGG-O 


Pourquoi  les  ventes  de  la  Egg-0  ont-elles  augmente  de  cent  vingt-et-un  pour  cent  dans  I'Ontario 
ces  trois  dernieres  annees? 

PARCE  QUE  la  QUALITE  de  ce  produit  est  unique.  La  Egg-0  est  une  poudre  combinee  qui 
exerce  ses  proprietes  de  faire  lever  la  pate  des  I'instant  ou  les  ingredients  sont  melanges  jusqu'a 
ce  que  la  cuisson  soit  terminee,  assurant  ainsi  la  patisserie  la  plus  legere  et  la  plus  delicieuse. 

PARCE  QUE  son  prix  est  raisonnable.  La  poudre  Egg-0  est  la  meilleur  marche,  parce  qu'elle 
n'echoue  jamais,   qu'elle  ne  perd  jamais  ses  proprietes. 

PARCE  QUE  la  Egg-0  A  FAIT  SES  PREUVES.  Elle  a  ete  essayee  dans  toutes  les  conditions. 
Avec  la  farine  la  plus  grossiere  jusqu'a  la  plus  fine,  elle  n'a  jamais  manque  de  donner  de  bons 
resultats. 

De  la  publicite  sans  la  qualite  est  un  gaspillage  d'argent.  La  Egg-0  n'est  annoncee  que  pour  ce 
qu'elle  est,  et  c'est  a  cause  de  cela  que  ses  ventes  augmentent  tous  les  jours. 

La  satisfaction  obtenue  par  tous  les  marchands  de  gros  et  les  consommateurs  ainsi  que  la  de- 
mande  sans  cesse  croissante  pour  notre  produit  devraient  convaincre  tous  les  marchands  de  la 
necessite  de  prendre  en  stock  la  Poudre  a  Pate   Egg-O. 

Les  resultats  obtenus  par  cette  poudre  assurent  des  ventes  repetees. 

Vendue  une  fois,  Egg-0  se  vend  ensuite  toute  seule. 

La  Egg-0  est  tenue  en  stock  par  tous  les  marchands  de  gros. 


<*«*%> 


Egg-0  Baking  Powder  Company  Limited 


"%c  %$* 


HAMILTON 


ONTARIO 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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La  Le  La 

Qualite     Service    Demande 

Font  que  nos  lignes  de  Biscuits 
et  Bonbons  sont  d'une  valeur 
exceptionnelle  pour  tout  mar- 
chand  qui  les  tient  en  magasin. 

Essayez-nous  pour  votre  pro- 
chaine  commande 

Demandez-nous  notre  plus  re- 
cente  liste  qui  vous  donnera 
une  idee  des  lignes  que  nous 
nianufacturons. 

Nous  accueillerons  avec  plaisir 
vos  demandes  d'informations. 

The  Montreal  Biscuit 
Company 

Manufacturers  de 
Biscuits   et  Confiseries 

Montreal. 


A  PURE 
HARD 


MP 


'WWIHg 


*»»"TfTTg 


II  y  a  plus  de  veritable  valeur  en 
fait  de  savon  dans  un  morceau  de 
"  SURPRISE  "  que  dans  n'impor- 
te  quel  autre  savon  a  blanchissage 
cffert  en  vente  au  Canada.  II  n'est 
pas  surcharge  d'ingredients  inuti- 
les  pour  le  faire  paraitre  gros.  Ce 
n'est  rien  que  du  bon  Savon  Solide. 


N'acceptez  pas  de  contrefacons. 


The  St.  Croix  Soap  Mfg.  Co. 


"3  LEADERS" 

ALES 
Wm.  DOWi  STOUTS 


ET 


exirait  (k  ma! 


Les   consommateurs   qui   ne   peuvent   achetef    les    Marques    Dow    chez   1* 
marchands  de  leur  localite  sont  pries  de  s'adresser  au  "Departement 
des  commandes  par  la  poste,"  38  Square  Chaboillez,  Montreal. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee  dans  une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien !  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 
Recevez  le  meilleur  service  de 

"LA     MAISON     DXJ     SERVICE" 


0,1 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOXJS    GENRES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que, 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


SUMOR 


LA  PEANUT  PARFAITE 

Empaquetee  en  boites 

Demandez-la    a    votre    marchand    de    gros 

ou  a  la 

Montreal  Nut  and  Brokerage  Co. 

30  et  32  rue  des  Jures,  Montreal,  P.  Q. 

Loggie  Sons  Co.,  agents,  Toronto. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   me«ntionnez   "Le    Pr»x    Courant",   s.v.p. 
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STANWAY-HITCHINS   LIMITED 

IMPORTATEURS  GfcNERAUX 

th6s  CAFES 

LA  LE  La 

QUALITE  SERVICE  DEMANDE 

Font  que  nos  lignes  de  Thes  et  Cafes  sont  d'une  valeur   exceptionelle,  et  leur  puret6  ainsi  que  leur  saveur  deli- 
cieuse  sont  de  plus  en  plus  reconnues,  comme  l'atteste  le  chiffre  toujours  croissant  de  nos  affaires. 
Essayez-nous   pour  votre  prochaine  commande. 
Nous  accueillons  avec  plaisir  vos  demandes  d'informations. 

18  RUE  ST-ALEXIS, MONTREAL. 


Joseph  K  Seagram  &  Sons,  Limited 

DISTRIBUTETJRS     DE 

"White  Wheat"        "No  83"         "3  Stars  Rye" 

"One  Star" 


MEAGHER  BROS,  &  CO.,  Agents,  MONTREAL 


Biere  et  Porter 


Black  Horse 


de  Dawes 

Les  Modeles  depuis  1811 


IP* 


V* 


La  meilleure  lager  et  la  plus 
pure  qui  puisse  etre  brassee. 


Etiquette  Blanche — Etiquette  Verte 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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DOMINION  SALT  CO  LIMITED 
SARNIA     OMT 


votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournir,  nous  vous 
Ions  de  nous  ecrire,  et  nous  vous  adresserons  prorrmtement 
tes  de  prlx  et  informations  detainees. 

CMINION  SALT  CO.,   Limited  SARNIA,  Canada- 

Manufacturiers  et  Expediteurs 


57 


LE  SERVICE  DE  PUBLICITE  DE 
HEINZ 

Donne  de  bons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  tient  a  se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heinz  a 
l'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  de  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientele  et  aug- 
mentez  le  nombre  de  vos  clients  satisfaits. 


H.  J.  Heinz  Company 


Tous  les  produits  Heinz  vendus  au   Canada 
sont  prepares  au  Canada. 


57' 


Tenez=vous  a 

vendre  de 

Bons  Balais? 


*  We  nUoetrne°outnrZPl0„L0n^danS  T''e  ,'i',"'ital">"  »»«  '«  ™l««"  ble  d'lnde  a  balais  au  monde 
*£  Z f TesTeSt  to  ve"teTrtpTteeei°nne  "  ""  Pr°dUUS  "»  *"«'«  **  "»»"  a»*  mar" 

•Serce  pSTroSU!1'  marChands'  "ous  '»"™"s  '«"  «-»  *»  conditions  q„i  rendront  leur 

Jne  commande  d'essai  vous  en  convaincra. 

'our  plus  de  renseignements  sur  nos  diverses  lignes,  ecrivez  a  la 

F ABRiQUE  DE  BALAIS  DE  GRANBY, 

GRAN  BY,  P.  Q. 


En   icrlvant  lux   annonceurs.  mentionnez  "L.   Prix   Courant".   a.v.p. 
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Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse" 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOI  NTE 

Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 
Pondus  et  Plume 

Demands   par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE. 

Propri^taire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,   $3.50    et 

$4.00   pa 

r  jour. 

Arthur    Brodeur. 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne  Kola 


Cidre  Champagne 
Cldre  de  Pomme 
Eau  Minera'ie 
Fraise 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  ™phone 


LASALLE  256 


Les 

Farines    Prepares 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection' 

do 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre   magasln. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  438 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TBOIS-RIVIERES 


L'Allumette  qui  satisfait  toujours 

Silent   Five 
d'Eddy 

S'Allume  silencieusement 
Ne  renferme  pas  de  poison 
Ne  devient  pas  incandescen- 
te  apres  avoir  ete  allumee. 


Un  produit  d'Eddy  perfectionne  par  une  experience  da- 
tant  de  plus  de  soixante  ans  dans  la  fabrication  des 
meilleures  allumettes. 

Vous  pouvez  en  toute  confiance,  recommander  les  Si- 
lent Five  d'Eddy.  Ce  sont  des  allumettes  qui  assurent 
des  ventes   repetees. 

Essayez  un  etalage  d'ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE 
D'EDDY.  Toutes  les  menageres  reconnattront  les 
grands  avantages  de  ces  ustensiles  de  menage  legers 
et   ne  coulant  pas. 

THE 

E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL,     CANADA. 


J/trgonne' 

UJM 

FAUX-COl 


D'UN  AJUSTEJVIEJMT  f  ARF# 

CLUETT,  PEABODY  &  CO.      OF  CANADA,   LIMITED 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Bsa 


Aeroy^Cord 


L'AERO  CORD  est  la  seule  corde  sur  le  marche  qui  soit  a  I'epreuve  de 
I'eau,  ne  pourrit  pas  et  ne  s'etire  pas.    Ces  caracteristiques  exception- 
nelles  en  font  sans  contredit  le  meilleur  article  a  se  procurer  comme 
corde  a  linge,  corde  a  voile,  corde  a  tente,  corde  a  touage  et  corde  a  trolley. 
Elle  repond  aussi  a  tous  les  besoins  de  I'interieur  et  petit,  par  exemple, 
fort  bien  servir  de  corde  a  chassis,  etc. 

PLUS  forte  et  coutant  meilleur  marche  que  n'importe  quel  autre  article 
servant  a  tin  usage  semblable,  il  n'est  pas  surprenant  que  cette  corde 
se  soit  creee,  dans  le  monde  commercial  et  industrial,  une  reputation 
a  nulle  autre  comparable.  Elle  est  sans  aucun  doute  la  plus  profitable 
pour  le  marchand,  qui  donne  infailliblement  satisfaction  a  sa  clientele  et 
augmente  constamment  ses  ventes,  et  a  tous  ceux  qui  s'en  servent,  puis- 
qu'elle  est  la  meilleure  et  la  moins  cher. 


Demandez  a  votre  marchand  de  gros  la 
corde  a  linge  "Aero",  elle  coute  moins  et 
dure  plus  longtemps. 


LA  "AERO  CORD"  est  composee  d'une  corde  speciale  a  fibre  tordue, 
couverte  par  de  nombreux  plis  de  coton,  tisses  sous  haute  tension, 
I'enroulant  etroitement,  pour  qu'elle  ne  se  deroule  pas,  ni  ne  s'affai- 
blisse,  ou  ne  s'etire;  quant  a  son  etat  d'etre  a  I'epreuve  de  I'eau,  elle  est 
soumise  a  une  solution  qui  maintient  d'une  facon  permanente  les  fibres 
de  la  corde  entiere,  eliminant  toute  espece  de  rouille  ainsi  que  I'etirage, 
et  la  rendant  presque  indestructible.  Cette  solution  est  neutre  et  ne  ta- 
chera  ni  ne  decolorera  les  tissus,  comme  corde  a  linge. 

LA  construction  de  la  "AERO  CORD"  est  basee  sur  le  principe  suivant: 
plus  vous  donnez  de  torsion  a  une  corde,  plus  grande  est  la  force 
pour  un  certain  diametre  donne;  mais  quand  une  tension  est  exercee 
sur  cette  corde,  elle  tend  a  se  derouler,  le  deroulement  etant  en  proportion 
directe  au  degre  de  tension  exercee.  Ceci  non  seulement  affaiblit  le  tissu, 
mais  permet  un  degre  considerable  d'etirage.  Tous  ces  defauts  des 
cordes  ordinaires  sont  elimines  dans  la  "AERO  CORD",  la  meilleure  et  la 
moins  cher. 


Aero    Mfg.    Co.    Ltd 


Sherbrooke,  Que. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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ETALAGE      POUR      LE      LAIT     WHI  TING    (Paysage) 
Voici    un    superbe    etalage    pour  accroltre   la   vente  du    lait.     Sa    disposition    represente 
un  superbe  paysage  qui   ne  saurait  manquer    d'attirer    I'attention    des    pa  ssants. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenbre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Arretez  cette  Toux 


hjfGOUDRQNpf 

ItfooEMiuepj 


et  renforcez  votre  systeme  i 
I'aide  d'un  tonique  de  con 
fiance  et  d'un  reconstituair 
de   I'organisme  tel   que 

Le  Sirop 

de  Goudron  et  a 

l'Huile  de  Foie  d< 

Morue  de 

MATHIEU 

Contre  la  nevralgie,  le  m. 
de  tete,  I'insomnie,  etc.,  I< 
Poudres  Nervines  Mathie 
sont  absolument  recomma 
dables  et  efficaces. 
Tenez  en  stock  ces  deux  r 
medes  bien  connus.  Ms  so; 
toujours  en  grande  demand 
lis  donnent  d'excellents  P' 
fits. 


LA  CIE  J.  L.  MATHIEU 

Proprietaire 

SHERBROOKE,      -      Que. 
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LA   LIVRAISON    GRATUITE    DES   MARCHAN- 
DISES  A  MONTREAL. 


Voici  les  principales  clauses  du  reglement  tou- 
chant  l'etablissement  de  ces  nouveaux  districts: 


On  s'interesse  vivement  depuis  quelques  se- 
maines  au  nouveau  tarif  de  livraison  par  les  com- 
pagnies  de  messageries  dans  la  cite  de  Montreal. 
Meme  apres  la  decision  de  la  commission  des  Che- 
mins  de  Fer,  il  n'y  avait  rien  de  defini  qui  put  indi- 
quer  jusqu'a  quel  point  les  compagnies  de  messa- 
geries seraient  tenues  de  livrer  la  marchandise 
gratuitement. 

L'executif  de  la  "Express  Traffic  Association" 
s'est  occupe  diligemment  du  probleme,  de  sorte  qu'il 
est  possible  aujourd'hui  d'avoir  une  idee  des  limita- 
tions nouvelles. 

La  ville  est  divisee  en  quartiers  d'un  quart  de 
mille  et  la  livraison  gratuite  y  est  obligatoire,  pour- 
vu  qu'il  y  ait  cent  families  par  carre  de  rues.  On  en 
est  venu  a  un  arrangement  en  vertu  duquel  les  com- 
pagnies manufacturieres  sont  incluses  sous  ce  rap- 
port. 

Mais  dans  toute  cette  zone  gratuite,  voici  que 
surgit  la  question  des  chemins.  L'on  s'est  en  effet 
demande  si  les  vehicules  des  compagnies  de  messa- 
geries pouvaient  circuler  sur  toutes  ces  rues.  C'est 
une  question  qu'il  s'agira  de  decider  plus  tard,  lors- 
qu'on  sera  en  possession  de  plus  de  details.  Chose 
certaine,  la  decision  recente  de  la  commission 
agrandit  considerablement  la  zone  de  livraison  gra- 
tuite dans  la  ville  de  Montreal,  et  plusieurs  milliers 
de  families  qui  payaient  autrefois,  auront  mainte- 
nant  droit  a  la  livraison  gratuite. 

En  vertu  de  la  decision,  toute  personne  ayant 
des  marchandises  a  recevoir  et  demeurant  en  de- 
hors de  la  zone  de  livraison  gratuite,  devra  notifier 
qu'elle  ne  desire  pas  que  les  marchandises  soient 
livrees,  sinon  elles  le  seront  par  la  compagnie  qui 
demandera  un  prix  de  transport  en  consequence. 

Le  nouveau  tarif  de  taux  d'express  par  tout  le 
Canada  entre  en  vigueur  aujourd'hui.  Ce  rut  une 
tache  considerable  de  le  preparer,  une  tache  qui  ne 
s'est  terminee  qu'avec  la  semaine  derniere.  II  a 
fallu  utiliser  plus  de  neuf  tonnes  de  papier  pour 
la  seule  impression  du  nouveau  tarif.  II  a  fallu 
ioixante  fonctionnaires  travaillant  jour  et  nuit  pour 
faire  la  tache. 

Les  nouvelles  limites  de  livraison  gratuite  ne 
*eront  legales  que  dans  plusieurs  jours,  attendu 
lu'il  reste  encore  une  foule  de  details  a  considerer. 
jorsque  cela  sera  fini  il  faudra  ensuite  que  les  com- 
pagnies de  messageries  affichent  des  avis  pendant 
:inq  jours,  apres  quoi  seulement  les  reglements 
louveaux  entreront  en  vigueur.  L'ancienne  zone 
le  livraison  gratuite  reste  la  meme,  sauf  qu'on  l'a 
tgrandie  par  l'addition  de  districts  nouveaux. 


"1.  —  La  superficie  sera  tracee  en  quatre  par- 
ties par  des  lignes  s'entrecroisant  a  angles  droits  a 
un  point  situe  centralement,  et,  basee  sur  ces  lignes, 
chaque  partie  sera  divisee  en  carres  mesurant  un 
quart  de  mille  dans  chaque  direction. 

"2.  —  La  qualification  minimum  pour  trans- 
port gratuit  sera  quatre  carres  adjoints,  chacun 
contenant  au  moins  100  families  par  endroits  avec 
une  population  de  5,000  ou  plus,  et  50  families  par 
endroits  avec  une  population  de  moins  de  5,000; 
sauf  que  dans  les  endroits  avec  une  population  de 
moins  de  1,000,  la  compagnie  pourra  a  sa  discretion* 
fournir  le  transport  gratuit. 

"Les  etablissements  industriels  et  les  maisons 
d'affaires  seront  initialement  comptes  comme  une 
famille  de  cinq  (ou  moins)  personnes  r£guliere- 
ment  employees.  Cinq  personnes  additionnelles  se- 
ront comptees  comme  une  famille  de  plus. 

"3.  —  Tout  autre  quartier  successif  se  confor- 
mant aux  dispositions  du  reglement  2,  sera  inclus 
dans  la  superficie  de  transport  gratuit. 

"4.  —  Tout  quartier  ne  se  conformant  pas  aux 
dispositions  minimum  du  reglement  2,  mais  qui  est 
borne  sur  trois  cotes  par  des  quartiers  de  transport, 
ou  bien  qui  devra  necessairement  etre  traverse  par 
les  voitures  de  messageries,  sera  inclus  dans  la  su- 
perficie de  transport  gratuit. 

"•").  Quatre  quartiers  contigus  ou  plus  se  con- 
formant aux  dispositions  du  reglement  2.  mais  se- 
pares  de  la  superficie  de  transport  gratuit  ici  definie 
par  pas  plus  d'un  quart  de  mille.  recevront  un  ser- 
vice de  transport  gratuit. 

"6.  —  Les  industries,  ou  les  institutions  publi- 
ques  ou  d'affaires,  dans  les  quartiers  non  inclus,  re- 
cevront le  service  de  transport  gratuit,  pourvu 
qu'elles  ne  soient  pas  situees  a  plus  d'un  quart  de 
mille  du  quartier  de  transport  gratuit  le  plus  rap- 
proche.  Le  district  compris  entre  les  deux  points 
beneficiera  egalement  de  la  gratuite  du  service. 

"7.  —  Un  detour  de  plus  d'un  quart  de  mille  en 
dehors  d'un  quartier  de  livraison  gratuite,  aim  d'u- 
tiliser  un  pont  ou  chemin  de  traverse  n'est  pas  re- 
quis  par  les  presentes. 

"8.  —  Le  transport  gratuit  dans  ces  limites 
n'est  pas  obligatoire  lorsque  les  voitures  de  messa- 
geries ne  peuvent  pas  raisonnablement  passer  sur 
les  chemins. 

"9.  —  Les  limites  de  la  superficie  de  transport 
gratuit  seront  determine es  par  les  voies  publiques 
ou  accidents  topographiques  les  plus  rapproches  ou 
convenant  le  plus  pour  cela. 
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La 

Saveur 

Convainct 


11  suffit  de  gouter  line  fois  Klim  dissous  clans 
de  l'eau  pour  convaincre  le  plus  sceptique  que 
ce  n'est  rien  que  du  lait  separe  le  plus  pur  et 
le  plus   frais. 

"La  saveur  que  la  nature  lui  a  donnee"  distineue 
le  Klim  de  tous  les  autres  produits  de  lait  que 
vous  vendez,  et  avec  cela,  sert  a.  bien  plus 
d'usages.  line  fois  que  le  Klim  a  4te  essaye  a 
la  maison,   il  devient  une   necessite  quotidienne. 

Canadian  Milk   Products 


Winnipeg 


Limited 


TORONTO 

Montreal 


St.    John 


rjirjir^ikw^ 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 

De  toutes  les  bonnes  choses  que  le  Canada  a 
donne  au  monde,  pas  une  ne  jouit  d'un  meil- 
leur  renom  pour  la  purete  et  la  qualite  que  le 


indsor 


Made  in 
Canada 


LE   SEL   DE   TABLE   WINDSOR 


The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


Aliments    Marins 

MARQUE  BRUNSWICK 

Une   analyse   du    Gouvernement   a    prouve   qu'ils 
etaient  les  meilleurs. 

La  valeur  nutritive  sans  egale  des  produits  de  la   marque   Brunswick    et    leur    superiority    sur    les    lignes    importees    viennent 
d'etre   demontrees    par    une   analyse    officielle   du    gouvernement. 

Delicieux    et   vendus    a    un    prix    raisonnable,   vous    pouvez   toujours  compter  que   les   produits  de  la    marque    Brunswick   plairont 
a  vos  clients. 


L'analyse  a  prouve  que  tous  les  produits  essentiellement 
canadiens  de  la  marque  "Brunswick"  etaient  de  beau- 
coup  superieurs  aux  autres  sous  le  rapport  de  la  valeur 
alimentaire. 


Avez-vofts   en    stock   chacune   des    lignes  suivantes: — 

Sardines  a  I'huile,  Sardines  a  la  moutarde,  Finnan 
Haddies  (boites  rondes  et  ovales),  Hareng  saur,  Hareng 
a  la  sauce  aux  tomates,  Clams. 


Dans  tout  le  procede  de  leur  preparation,  depuis  le 
moment  ou  le  poisson  est  retire  de  son  element 
naturel  jusqu'a  ce  que  la  botte  soit  finalement  ca- 
chetee  et  etiquetee,  toutes  les  precautions  imagi- 
nables  sont  prises  pour  assurer  la  conservation  de 
cette  bonte  caracteristique  qui  fait  la  renommee 
des  aliments  marins  de  la  marque  Brunswick. 
Ayez  toujours  en  magasin  un  bon  stock  de  pro- 
duits  portant   la    marque    Brunswick. 


Connors  Bros.,  Ltd. 

Black's  Harbor,  N.  B. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Augmentera  Vos  Profits  et  Fera  Economiser  de  I'Ar- 

gent  a  Vos  Clients, 


Ce  sont  la  les  deux  facteurs  principaux  de  la  prosperite 
d'un  commerce — indiquer  au  client  comment  reduire  ses 
depenses  et,  en  meme  temps,  augmenter  vos  profits. 

La  melasse  —  nourriture  Xtravim  augmente  la  produc- 
tion du  lait,  engraisse  et  tient  en  conditions  les  chevaux, 
cochons,  vaches  et  moutons. 

Son  emploi  reduit  presque  de  moitie  le  cout  de  l'entre- 
tien  des  animaux  de  la  ferme. 

Servez-vous  de  cet  argument  pour  augmenter  vos  ventes 
et  par  suite  vos  profits. 

Ecrivez-nous  aujourd'hui  au  sujet  de  notre  proposition 
aux  marchands  qui  vendront  la  Melasse  Xtravim. 


Rose  &  Laflamme,  Limitee 

500  rue  St-Paul  ouest,  Montreal 


En    ecrlvant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Pates  Alimentaires 


de 


30  Paquets— 1  lb. 


MACARONI 

MARQUE  •     _._ 

o-vSUNSHINE 


Qualite  Superieure 


avec  la  vraie 


20  lbs.    Net 


Saveur  Italienne 


satisfont 


Meme  les  plus  exigeants. 

Commandez-les  chez  votre  Epicier  en  Gros 


ou  ecrivez  a 


P.  PASTENE  &  CO.,  LIMITED 


Manufacturiers 


MONTREAL,  Que. 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant".  s.v.p. 
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DNNEMENT 


PAR    AN. 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  plein  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne-  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a  Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE    PRIX   COURANT",   Montreal. 


ide  en  1887. 
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LE  TRIBUNAL  DU  COMMERCE 


Dans  un  des  numeros  anterieurs  nous  avons 
re  l'attention  de  nos  lecteurs  sur  les  dangers 
rffre  la  limite  de  profits  ou  la  fixation  de  prix 
le  maniere  arbitraire  de  certains  articles  de 
niere  necessite. 

Dans  le  cours  de  la  semaine  ecoulee,  le  tribu- 
du  commerce  a  rendu  jugement  etablissant  les 
du  jambon  et  du  bacon  sans  avoir  au  preala- 
fa.it   une  requete  suffisante  pour  savoir    si   les 
actuels  etaient  exageres  ou  non. 
Nous  ne  voulons  pas  discuter  si  les  prix  fixes 
le  tribunal  du  commerce  sont  justes  ou  injus- 
car  sur  ce  point   nous  ne  pourrions  pas  nous 
loncer   nous-memes    a   moins  d'avoir   fait    une 
lete  complete  de  cette  industrie. 
dependant  nous  sommes  vivement  opposes  au 
cipe  de  cette  procedure  arbitraire. 
II  devient  evident  que  le  commerce  interieur 
Canada  va  bientot  se  trouver  dans  une  situa- 
intolerable. 

Comme  nous  l'avons  deja  dit,  la  penalite  im- 
e  par  le  tribunal  du  commerce  a  tous  ceux  qui 
se  soumettent  pas  au  jugement  rendu  par  ce 
tnal,  est  tres  lourde,  et  la  moins  que  nous  puis- 
nous  attendre  de  ce  tribunal  de  commerce 
1  !ue  les  jugements  devraient  etre  clairs  et  pre- 

En  ce  qui  concerne  la  limite  des  profits  sur  le 

i  par  exemple,  I'ordre  dit  bien  que  le  detaillant 

Mt  de  faire  lc  de  profit  net  par  livre.      Cette 

Jssion   est   actuellement  interpretee    de    diffe- 

s  mani6res  en  ce  sens  qu'elle  ne  determine 

i  le  marchand  en  detail  a  droit  de  faire  lc  par 
r 


apres  avoir  fait  entrer  en  ligne  ses  frais  de  11- 


exp 

n 


vraison  et  de  distribution. 

Nous  sommes  opposes  au  principe  que  les  pro- 
fits soient  limites  ou  que  le  prix  de  certaines 
marchandises  soit  fixe  d'une  maniere  arbitraire, 
parceque  nous  soutenons  qu'il  est  legitime  pour 
qui  que  ce  soit  de  faire  des  profits  raisonnables. 

Dans  la  situation  financiere  dans  laquelle  le 
Canada  se  trouve,  il  faut  dans  notre  estime  que  le 
< nl  ivateur  produise  avec  profit  de  maniere  a  en- 
courager  une  augmentation  de  production.  II  faut 
que  le  manufacturier  puisse  manufacturer  avec 
profit  de  maniere  a  ce  qu'il  puisse  payer  des  salai- 
res  raisonnables  a  ses  ouvriers  et  puisse  contri- 
buer  au  moyen  de  la  taxe  sur  le  revenu  a  prelever 
la  somme  dont  le  gouvernement  a  besoin  pour  fai- 
re face  a  ses  obligations.  II  faut  que  le  marchand 
de  gros  recoive  une  remuneration  raisonnable 
pour  les  services  qu'il  rend  dans  la  distribution  de 
la  marehandise,  e:  de  plus  il  faut  aussi  que  le  mar- 
chand en  detail  soit  paye  d'une  maniere  raisonna- 
ble pour  les  services  qu'il  rend  ail  consommateur. 

Nous  repetons  que  le  commerce  est  au  debut 
d'une  ere  nouvelle  et  qu'il  est  de  la  plus  haute  im- 
portance que  le  tribunal  du  commerce  accepte  des 
le  debut  des  principes  de  justice  et  d'equite  qui  se- 
sont  propres  a  retablir  la  confiance,  a  eliminer  les 
frais  inutiles,  encourager  le  developpement  de  nos 
industries  nationales  sur  une  base  equitable,  et  par 
ce  moyen  demontrer  au  public  avec  pieces  justifi- 
catives  en  mains  qu'il  est  de  l'interet  du  pays  tout 
entier  que  chacun  produise  avec  profit  et  soit  paye 
pour  les  services  qu'il  rend  a  la  communaute. 

Malheureusement  le  tribunal  du  commerce 
n'est  pas  un  tribunal  de  commerce,  niais  plutot  uu 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       fiarm/am 

f^DFAT     \ii  IT^T     ErRAPPORTEDE 
X8  If  b  Jf  I       Iff  &4#  I      BOMS  PROFITS. 
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tribunal  de  consommateurs  charge  de  reglemen;er 
ie  commerce  a  sa  guise,  et  comme  Ton  veut  aller 
vite  en  affaires,  que  Ton  ne  connait  pas  les  princi- 
pes  fondamentaux  en  vertu  desquels  le  commerce 
honnete  doit  etre  dirige,  et  que  Ton  n'a  pas  le 
temps  de  l'apprendre,  il  ne  leur  reste  qu'une  chose 
a  faire,  c'est  de  limiter  les  profits  ou  de  fixer  les 
prix  d'une  maniere  arbitraire.  Nous  repetons  que 
si  ce  principe  est  accepte,  que  si  le  commerce  ne 
s'empresse  pas  de  protester  vivement,  et  pour  le 
moins  que  ce  principe  ne  soit  generalise,  nous  pre- 
voyons  et  nous  craignons  les  plus  graves  conse- 
quences pour  la  prosperite  du  commerce  canadien. 


LE  TRIBUNAL   DU   COMMERCE  ORDONNE   DES 
REDUCTIONS  DANS  LES  PRIX  DU  PORC 


A  partir  du  15  octobre  prochain,  le  pore  et  les 
produits  du  pore  vendus  pour  consommation  au 
Canada  par  les  maisons  d'empaque;age  canadien- 
nes  et  autres  producteurs  devront  etre  vendus  aux 
memes  prix  que  ceux  qui  prevalaient  ie  10  mars  de 
cette  annee.  Telle  est  la  decision  prise  par  le  Tri- 
bunal de  Commerce,  cette  semaine. 

Voici  le  texte  de  l'ordre  deeretant  cette  dimi- 
nution: 

"II  est  ordonne  et  declare  qu'a  partir  du  15 
octobre  1919,  le  pore  et  les  produits  du  pore  de- 
vront etre  vendus  par  les  proprietaires  et  opera- 
teurs  de  maisons  d'empaquetage  a  des  prix  sem- 
blables  a  ceux  qui  prevalaient  le  10  mars  1919,  et 
il  est  declare  que  toute  personne  ou  corporation 
qui  vendra  le  et  apres  le  15  octobre  du  pore  ou  des 
produits  du  pore  pour  consommation  au  Canada  a 
un  prix  plus  eleve  que  ceux  en  cours  au  10  mars 
sera  accusee  d'avoir  vendu  ses  merchandises  a  un 
prix  deraisonnable  et  injuste  et  avec  un  profit  ex- 
cessif.  II  est,  en  outre  ordonne  et  declare  qu'en  de- 
pit  de  cet  ordre  toutes  les  ventes  de  pore  et  de  pro- 
duits du  pore  se  feront  apres  la  date  de  cet  ordre 
et  jusque  et  apres  le  dit  quinzieme  jour  d'octobre 
1919,  a  des  prix  qui  devront  etre  en  relation  du 
cout  des  dites  marchandises,  et  etre  raisonnables 
et  justes  et  pas  plus  eleves  que  ceux  prevalant  a 
cette  date  et  toujours  en  rapports  avec  les  baisses 
du  cout  des  pores  vivants  qui  se  produiront  de 
temps  en  temps." 


LE  TRIBUNAL  DE  COMMERCE  ET  LA  QUESTION 
DU  SUCRE 


Des  details  concernant  l'ordre  du  Tribunal  de 
Commerce  relatif  au  Sucre  ont  ete  donnes  cette 
semaine  par  M.  H.  W.  Whitla,  C.  R.  II  avait  semble 
que  les  demandes  urgentes  pour  le  sucre  dans 
l'Ouest  du  Canada  pourraient  etre  satisfaites  par 
un  approvisionnement  immediat  de  2,000  tonnes, 
don;  certaines  compagnies  consentaient  a  fournir 
en  partie.  L'exportation  du  sucre  est  limitee  tant 
que  la  consommation  domestique  n'est  pas  satis- 
faite.    II  est  ordonne  que  jusqu'a  nouvel  ordre,  tout 


:; 


prix  sur  la  vente  du  sucre  pour  consommation  au 
Canada  devra  etre  considere  illegilme  s'il  depasse 
un  prix  etabli  sur  la  base  suivante: 

Les  maisons  de  gros  peuvent  faire  un  profit 
net  ne  r'epassant  pas  deux-cinquiemes  d'un  centi; 
par  livre;  il  est  estime  qu'un  profit  entrainera  dei 
rentes  a  pas  plus  que  onze  cents  la  livre,  compre- 
nant  la  commission  de  pas  plus  de  cinq  pour  cent, 
payable  par  les  raffineurs  aux  marchands  de  gros 
ou  autres  distribu';eurs  pour  le  service  de  distribu- 
tion au  detail  ou  autres  commerces. 

Les  ventes  de  gros  peuvent  etre  faites  a  un 
prix  pas  plus  eleve  que  la  derniere  liste  de  prix  de 
revente  de  la  raffinerie  qui  produit  le  sucre  plus  le 
fret  paye  ou  payable  et  plus  un  centin  par  livre  au 
profit  net  et  unique  du  detaillant.  Apres  que  le 
marche  d'exportation  sera  defendu  aux  dites  com- 
pagnies, des  demandes  devront  etre  faites  au  Tri- 
bunal de  Commerce  pour  reconsideration  des  prix 
domestiques. 


LES  GROS  PROFITS  SUR  LE  PORC 


Tandis  que  les  prix  des  pores  aux  fermier 
sont  toinbes  a  $16.75  les  100  livres,  le  Tribunal  d<| 
Commerce  estime  que  le  malheureux  consomnia; 
teur  ne  profite  guere  de  cette  reduction.  Souvenj 
meme  les  prix  du  bacon  et  du  jambon  monte.it  d 
cinq  centins  alors  que  le  fermier  obtient  moinj 
pour  son  produit. 

Lc  colonel  Price  dit  que  le  prix  du  bacon  sti 
un  mille  e;  demi  dans  la  ville  de  Toronto  varie  d 
60  cents  a  80  cents  la  livre.    II  est  achete  des  pad-' 
ers  de   52  cents  a  54  cents  la  livre  et  vendu  a  6 
cents,    scixante-dix   cents   et   quatre-vingts   cent 
M.  R.  E.  Leonard,  cle  la  Swift  Company,  dit  que 
prix  paye  pour  les  pores  etait  discute  entre  le  chi 
acheteur  et  le  bureau.    Les  bouviers,  qui  son'  d< 
homines  de  la  compagnie,  regoivent  une  commij 
sion  de  25  cents  par  quintal.      M.  Leonard  dit  qi! 
trente  pour  cent  du  pore  est  perdu  pendant  sa  co 
version  en  mets  cuits  et  en  bacon. 

Les   prix   de   la   Swift  Company  montrent  q; 
lcrsque  les  prix  aux  fermiers  etaient  au  plus  hai1 
le  consommateur  payait  des  prix  tres  eleves,  mil 
que  lorsque  les  prix  descendaient  de  $24.10  a  $lj- 
30  le   consommateur  ne  beneficiait  que  d'une  1 
duction  de  quatre  centins.    Bien  que  les  prix  s 
tombes  a  present  a  $16.75,  le  prix  du  bacon  r 
en  moyenne  a  58  cents.!    Les  prix  compares  s 
du    10    mars  montrent  huit  cen;s   de   plus  pour* 
jambon  frais,  quatre  cents  de  plus  pour  le  bacl 
frais,    lOVs  cents   de   plus   pour  le   jambon  et 
cents  de  plus  pour  le  bacon  pare,  alors  que  le  p c 
est  cependant  au  prix  du  10  mars. 

Le  colonel  Price  pretend  qu'il  devrait  y  a# 
une    reduction    de    cinq    a    dix    cents   la  livre 
"packer"  au  marchand  de  gros  et  que  le  Tribi  l! 
de  Commerce  aurait  droit  de  faire  cette  redue"1 
sur  les  chiffres  cotes. 


lJ 
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REGLEMENTATIONS   REGISSANT   LES   IMPOR- 
TATIONS DE  FRUITS  ET  LEGUMES 


Une  interpretation  des  reglements  relativement  a 
I'importation  des  fruits  et  legumes  evapores  et 
en  conserve  et  des  produits  similaires. 


En  vue  du  fait  qu'il  s'est  manifeste  quelque  in- 
certitude relativement  a  la  loi  ayant  trait  a  l'impor- 
tation  des  fruits  et  legumes  evapores  et  en  conser- 
ves, M.  F.  Torrance,  du  Veterinary  General's  De- 
partment qui  est  en  charge  de  ces  matieres,  a  pu- 
blie  le  rapport  suivant  relatif  a  la  question: 

"Tous  les  fruits  et  legumes  evapores  et  en 
conserve  et  les  produits  de  fruits  et  legumes  impor- 
ted au  Canada  doivent-etre  de  qualite  similaire  aux 
marchandises  mises  en  conserve  au  Canada,  sui- 
vant l'etalon  de  qualite  decrit  dans  les  reglements 
publies  dans  le  supplement  de  la  Gazette  du  Cana- 
da, date  du  22  juin  1918,  ainsi  que  tous  reglements 
subsequents  qui  peuvent  etre  publies  de  temps  en 
temps. 

Declaration  de  qualite 

"Les  fruits  et  legumes  6vapor6s  ou  en  conser- 
ve ou  les  produits  des  fruits  et  legumes  peuvent 
etre  importes  au  Canada  jusqu'au  ler  avril  seule- 
ment  sans  declaration  de  qualite  comme  decrit 
clans  les  reglements  pourvu  seulement  qu'ils 
soient  egaux  ou  meilleurs  que  la  "qualite-etalon". 

"D'autre  part,  les  marchandises  qui  ne  repon- 
dent  pas  a  l'etalon  canadien  de  qualite,  doivent  etre 
marquees  sur  l'etiquette  en  caracteres  simples  de 
pas  moins  de  trois-huitieme  (%)  de  pouce  de  hau- 
teur, des  mots  "Seconds"  ou  "Seconde  Qualite". 
(Les  mots  sub-etalon  ou  tous  mots  similaires  ne 
seront  pas  acceptes.) 

"Dans  tous  les  cas  ou  quelque  autre  qualite 
que  la  qualite-etalon  est  declaree,  les  marchandises 
doivent  repondre  aux  sortes  canadiennes  des  dites 
qualites. 

"Pour  tous  les  fruits,  le  sirop  employe  dans  la 
conserve  doit  etre  denomme  par  les  termes  "Sirop 
clair",  Sirop  epais",  "Conserve  dans  l'eau",  ou 
"Fruits  pour  tartes"  et  doit  etre  de  qualite  egale 
aux  sirops  d^crits  pour  les  marchandises  similaires 
dans  les  reglements. 

Concession  pour  le  nom  des  sirops 

"Jusqu'au  ler  avril  1920,  mais  pas  apres,  les 
fruits  en  conserve  peuvent  etre  importes  au  Cana- 
da sans  declaration  de  sirop  dans  les  termes  prece- 
dents pourvu  que  le  degre  du  sirop  dans  lequel  le 
fruit  est  conserve  soit  declare  sur  l'etiquette  en 
caracteres  simples  de  pas  moins  d'un  quart  (1,l 
de  pouce  de  hauteur,  ainsi: 

"Conserve  dans  du  sirop  de  55  degres. 

"Toutes  les  importations  de  fruits  et  legumes 
evapores  et  en  conserve  et  produits  de  legumes  et 
fruits  doivent  etre  accompagnees  d'une  declara- 
tion des  douanes  comme  montree  sur  la  page  3  de 
la  Gazette  du  Canada,  du  22  juin  1918. 


"Les  importations  noteront  que  cette  declara- 
tion dit  que  les  recipients  et  les  empaquetages  doi- 
vent porter  les  veritables  nom  et  adresse  du  manu- 
facturier,  que  la  description  des  recipients  doit 
etre  vraie  et  correcte  et  conforme  aux  exigences 
des  reglementations  faites  sous  la  Loi  des  Produits 
Alimentaires  et  viandes  en  conserve  du  Dominion 
du  Canada.  Ceci  ne  permet  pas  l'emploi  des  eti- 
quettes des  "jobbers"  sur  les  marchandises  impor- 
ters. 

"Si  les  importateurs  avisent  ce  departement 
de  la  reception  d'un  envoi  etranger,  nous  nous  ef- 
forcerons  d'envoyer  un  de  nos  inspecteurs  prendre 
des  echantillons  de  renvoi  pour  fins  d'examen. 

Le  et  apres  le  14  septembre,  les  marchandises 
ci-devant  mentionnees  importees  au  Canada  qui  ne 
rencontreront  pas  les  exigences  des  reglementa- 
tions seront  detenues  la  ou  trouvees  et  seront  soit 
retournees  au  pays  d'origine  soit  disposees  de  la 
maniere  qui  sera  jugee  le  plus  convenable." 


LE  CHOCOLAT  CANADIEN  SUR  LE  MARCHE 
ANGLAIS. 


Avant  la  guerre,  1'Angleterre  importait  de  Eor- 
tes  quantites  de  chocolat  des  manufacturiers  alle- 
raands.  Ce  commerce  est  echu  a  present  ^esque 
i  iiii-M-- -tuMit  au  Canada,  et  quand  les  condi<  ous  du 
trans k  ort  et  du  change  seront  meilleures,  le  Cana- 
da pourra  compter  sur  le  choco]at  comme  an  item 
important  dans  son  commerce  anglais.  Une  denii- 
douzrine  de  maisons  canadiennes  ont  deju  trouve" 
un  marohtl  an  Angleterre.  et  l'une  d'elle,  la  Wizard's 
•  elate.  Limited,  de  Toronto,  a  etabli  nn  Dureau 
a  Londres  et  y  dirige  ses  propres  ventes.  Le  pre- 
mier envoi  de  chocolat  de  cette  maison  fut  act 
inmiediatement  a  son  arrivee  Tar  Harrod'-  le  gio. 
magasin  a  departements  de  Londres.  M.  Harry  G. 
\,Tf'(^.:s  geranr  ji.  bureau  de  Willard's  «')  Londros, 
dit  ceci,  en  ce  qui  concerne  le  marche  d' Angleterre: 
"La  qualite  du  chocolat  canadien  est  Svidemmeat 
;  preciee,  car  aujourd'hui  tous  les  efforts  que  nous 
fajsons  pour  exporter  nos  marchandises  n'arrtvont 
a  repondre  qu'a  un  cinquieme  de  la  demande.  Des 
commandes  arrivent  en  quantite  de  France,  nia'a 
nous  ne  sommes  pas  en  mesure  pour  l'instant  de 
satisfaire  a  ces  besoins.  Les  Francais  nous  rteraan- 
dent  des  prix  cotes  en  francs,  ce  qui  est  tres  diffici- 
le actuellement  avec  le  taux  anormal  du  change. 
Depuis  le  ler  septembre  nous  avons  obtenu  un  ta- 
rif  preferentiel  qui  reduit  les  droits  payables  prece- 
d eminent.  La  reduction  est  d'environ  12  pour  100 
sur  tous  les  droits  payables. 

"A  present  nous  importons  de  350,000  a,  400,000 
livres  par  mois,  et  devons  attendre  une  augmenta- 
tion de  tonnage  disponible  pour  pouvoir  faiie  plus. 

"Nous  sommes  en  mesure  de  concurrencer  le 
marche  anglais  pour  trois  raisons.  La  premiere  de 
toutes  est  que  notre  production  par  tete  dTiommes 
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employes  est  plus  grande  qu'elle  n'est  ici.  En  se- 
cond lieu,  nous  avons  d'abondantes  provisions  de 
creme  et  de  lait;  enfin  troisiemement  le  cout  de  la 
matiere  premiere  en  general,  comprenant  ies  cais- 
ses  d'empaquetage,  le  papier  et  la  force  hydraulique 
par  laquelle  notre  usine  est  entierement  operee,  est 
moins  cher.. 


ON  DISCUTE  LE  REGLEMENT  DE  FERMETURE 

DE   BONNE   HEURE   A   L'ASSEMBLEE 

DES  EPICIERS. 


L'espace  nous  fait  defaut  pour  rapporter  en 
detail  la  discussion  tres  interessante  qui  a  eu  lieu 
sur  cette  question. 

A  la  fin  de  la  reunion,  M.  le  president  Debien 
annonca  que  la  prochaine  assemblee  etait  celle  des 
elections  generates  et  il  demande  a  tous  les  mem- 
bres  d'assister  en  grand  nombre  et  d'amener  tous 
les  epiciers  qu'ils  connaissaient. 


La  section  des  epiciers  de  1' Association  des 
Marchands-Detaillants  du  Canada  a  tenu,  la  se- 
niaine  passee,  sa  premiere  assemblee  depuis  les  ya- 
cances  de  Fete.  M.  J.  A.  Debien,  president,  presi- 
dait  la  reunion  a  laquelle  un  grand  nombre  de  mem- 
bres  assistaient. 

La  reunion  s'est  ouverte  par  une  tres  Interes- 
sante causerie  de  M.  A.  Belanger  sur  la  perception 
des  dettes.  Le  conferencier  a  tres  distinctement 
explique  tout  le  desavantage  que  trouvaient  les 
commercants  qui  laissaient  des  comptes  en  souf- 
france.  Cette  causerie  avait  un  interet  tout  parti- 
culier  pour  les  epiciers  qui  ont  fortement  applaudi 

M.  Belanger. 

Le  president  Debien  a  souhaite  la  bienvenue  a 

M.  Belanger. 

L' Association  a  ensuite  entendu  M.  l'echevin 
Sansregret  qui  a  presente  un  rapport  detaille  de  la 
conference  entre  les  marchands  detaillants  et  les 
marchands  de  gros  tenue  recemment  a  Ottawa.  II 
a  declare  que  l'on  devait  attendre  tout  le  bien  pos- 
sible de  cette  conference.  Les  marchands  ae  gros 
ont  meme  decide  de  s'associer  aux  marchands  de- 
taillants dans  leur  campagne  contre  ceux  des  mar- 
chands de  gros  qui  vendent  en  detail.  Un  comite 
des  deux  parties  a  ete  forme  qui  verra  a  sauvegar- 
der  les  interets  du  commerce  du  detail. 

II  fut  ensuite  question  de  la  licence  des  epiciers 
pour  la  vente  du  vin  et  de  la  biere.  Plusieurs  mem- 
bres  ont  pris  la  parole  sur  cette  question  et  ont  de- 
cide de  rencontrer  prochainement  les  autorites  pro- 
vinciales  a  ce  sujet. 

On  a  aussi  discute  de  la  question  de  la  rerme- 
ture  a  bonne  heure  et  principalement  de  la  mise  en 
force  du  reglement.  M.  l'echevin  Sansregret  a  don- 
ne  beaucoup  d'explications  sur  ce  sujet  et  a  declare 
que  la  force  constabulaire  devrait  recevoir  des  or- 
dres  precis  relativement  a  la  mise  en  force  du  re- 
glement. II  declara  que  le  moyen  le  plus  favorable 
serait  d'aller  rencontrer  le  chef  de  police  et  de  lui 
demander  de  faire  observer  le  reglement.  C'est 
aussi  l'opinion  de  M.  J.  D.  Boileau,  qui  fit  une  pro- 
position dans  ce  sens.  Les  epiciers  ont  exprime 
beaucoup  de  mecontentement  au  sujet  de  ia  mise 
en  vigueur  du  reglement  et  plusieurs  veulent  meme 
prendre  des  actions  contre  les  refractaires  du  re- 
glement. 


(.'INDUSTRIE   DU   SUCRE   AU   CANADA. 


Les  debuts  de  l'industrie  du  sucre  de  betteraves 
au  Canada  datent  a  peine  de  vingt-cinq  ans.  Er 
1902,  il  ne  s'y  cultivait  que  2,000  acres  de  bettera- 
ves a  sucre;  en  1918,  25,000.  De  trois  millions  de 
livres  qu'elle  etait  en  1902,  la  production  du  sucre 
au  Canada  s'etait  accrue  a  50  millions  de  livres  ei 
1918.  En  cette  meme  annee  1918,  il  s'est  consomm^ 
600  millions  de  livres  de  sucre  dans  le  Dominion. 

Cette  annee,  on  estime  que  les  fabriques  cam 
diennes  pourront  fournir  le   douzieme  de  la  con- 
sommation  du  sucre  au  Canada. 

La  culture  de  la  betterave  y  donne  de  beaui 
profits.  Dans  l'arrondissement  de  Kent,  Ontario 
c'est  la  le  foyer  de  l'industrie  sucriere  —  les  fer- 
miers  font  un  benefice  moyen  de  cent  dollars  par 
acre  de  terre  et  la  culture  de  la  betterave  sucriere 
y  a  fait  monter  le  prix  des  fermes  a  250  dollars 
l'acre. 

En  1918,  les  importations  de  sucre  au  Casada 
se  sont  elevees  a  40  millions  de  dollars. 

Des  economistes  canadiens  demandent  que 
Ton  developpe  l'industrie  sucriere  dans  le  but  de 
reduire  ces  importations  a  leur  plus  simple  expres- 
sion. 


LA  MAPLE  LEAF  MILLING  CO.  ACHETE  LA 
CAMPBELL  FLOUR  MILLS  COMPANY. 


La  Maple  Leaf  Milling  Company  est  en  train 
de  terminer  les  arrangements  pour  l'achat  de  la 
Campbell  Elour  Mills  Company  de  Toronto  Ouest, 
certains  details  de  la  vente  restant  a  regler,  et  on 
s'attend  a  ce  que  la  transaction  soit  faite  definiti- 
vement  a  breve  echeance.  Cet  achat  assurera  a  la 
Maple  Leaf  Milling  Company  une  distribution  do- 
mestique  dont  elle  avait  manquee  jusqu'a  present 
ses  affaires  ayant  plutot  eu  jusqu'ici  le  caractere 
d'un  commerce  d'exportation  et  de  vente  a  de  gros 
boulangers  et  acheteurs  similaires  du  Canada. 


LEVEE   DES  RESTRICTIONS  SUR   LES  IMPOR- 
TATIONS DE  SARDINES  ET  DE  SAUMON 


Les  restrictions  sur  les  importations  et  les  ex- 
hortations des  saumons  et  sardines  en  conserve 
ont  ete  levees,  de  sorte  qu'il  ne  reste  presque  plus 
rien  d'important,  a  present,  sur  la  liste  des  licen- 
ces, a  l'exception  du  sucre. 
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Un  expert  donne  des  conseils  opportuns  a  nos 

hommes  d'affaires 


Au  cours  de  deux 
conferences  faites 
mercredi  et  jeudi  de 
la  semaine  derniere, 
M.  Farley,  de  Day- 
ton, Ohio,  donna 
d'excellents  con- 
seils aux  hommes 
d'affaires  de  cette 
ville  et  fit  quelques 
precieuses  sugges- 
tions touchant  la 
publicite  que  de- 
vraient  faire  les 
hommes   d'affaires. 

Vous  pouvez  at- 
teindre  plus  de 
gens,  plus  souvent 
et  a  meilleur  mar- 
che,  par  de  la  pu- 
licite  dans  votre  journal  local  que  par  n'importe 
uels  autres  moyens,  declara  M.  Farley  au  cours  de 
3n  interessante  causerie.  II  avait  pris  pour  sujet 
Les  Tracas  d'un  marchand  et  comment  les  em- 
echer".  Un  auditoire  tres  nombreux  est  alle  en- 
mdre  ces  conferences  aggrementees  de  vues  ani- 
lees. 

II  conseille  I'annoncei  constante 

M.  Farley  declare  que  la  publicite  constante 
aie.  "Si  vous  n'annoncez  pas  continuellement, 
ous  etes  en  arriere  du  progres  commercial.  II 
reconise  une  position  permanente  dans  le  jour- 
al  quotidien  ou  de  commerce;  la  copie  doit  etre 
iracterisee  par  un  certain  cachet  personnel.  II 
es:  pas  en  faveur  de  1'annonce  de  "ventes  au- 
essous  du  prix  coutant",  parce  que  le  public  n'est 
as  sans  ignorer  qu'un  homme  qui  vend  au-des- 
>us  du  prix  qu'il  paie  pour  ses  marchandises  ne 
eut  rester  bien  longtemps  en  affaires.  A  son 
vis  dix  marchands  faillissent  parce  qu'ils  n 'an- 
on cent  pas  assez  contre  un  qui  annonce  trop. 

L'epoque  de  la  cooperation 

Une  des  grandes  lecons  de  la  guerre  a  ete 
importance  de  l'unite  du  commandement,"  a  de- 
are  M.  Farley.  "Le  marchand  apprend  de  plus 
i  plus  chaque  jour  que  l'effort  individuel  n'est  pas 
rofitable.  Aujourd'hui,  c'est  a  la  cooperation 
u'il  faut  avoir  recours". 

M.  Farley  fit  remarquer,  toutefois,  qu'il  y  aura 
>ujours  des  marchands  qui  feront  faillite.     Cer- 


:ains  font  de  l'argent  malgre  eux-memes  jusqu'a 
ce  qu'une  periode  d'accalmie  se  produise.  En 
1917,  le  chiffre  total  des  pertes  resultant  des  fail- 
lites  commerciales  au  Canada  s'est  eleve  a  $8,000,- 
000.  Trente-sept  pour  cent  de  ces  faillites  etaient 
dues  au  manque  de  capital.  Seulement  sept  et 
demi  pour  cent  etaient  frauduleuses.  Plusieurs 
des  faillhes  ont  ete  le  resultat  de  reductions  de 
prix  mal  avisees.  Trop  de  proprietaires  de  maga- 
sin s'occupent  trop  des  petits  details,  oubliant  que 
leurs  commis  ont  de  l'intelligence. 

De  jolies  facades  de  magasins 

\ 

Une  jolie  facade  de  magasin  a  une  grande  im- 
portance sur  le  succes  d'un  commerce  et  il  a  ete 
prouve  que  les  etalages  de  vitrine  etaient  ce  que 
Ion  pouvait  employer  de  mieux.  Des  etalages  de 
vitrine  montrant  l'usage  d'un  article  ainsi  que  ceux 
dans  lesquels  le  prix  est  lisiblement  marque  sont 
excellents.  Des  couleurs  voyantes  attirent  l'at- 
cention,  mais  elles  doivent  s'harmoniser  ensemble 
ainsi  qu'avec  l'atmosphere  du  magasin.  II  con- 
seille de  placer  les  marchandises  perissables  a  l'en- 
tree  du  magasin,  ou  les  clients  ne  peuvent  faire  au- 
trement  que  de  les  voir.  De  cette  facon,  ces  mar- 
chandises se  vendront  plus  vite. 

"Un  employe  ne  devrait  pas  travailler  pour  un 
homme  qui  n'est  pas  moderne"  deciara  le  confe- 
rencier,  en  donnant  aux  employes  plusieurs  ex- 
cellents conseils.  Entre-autres  ceux  d'etre  tou- 
jours  proprement  vetus  et  de  prendre  le  temps  de 
faire  un  travail  precis.  Employez  des  me  .hodes 
honnetes.  Parlez  de  la  qualite  et  non  du  prix  seu- 
lement. Le  client  est  l'hote  du  magasin  et  il 
faut  le  traiter  avec  courtoisie.  Dans  nombre  de 
magasins  des  commis  payes  tres  chers  ne  font  que 
repondre  aux  appels  telephoniques,  parce  qu'il  est 
absolument  essentiel  de  parler  d'une  maniere  plai- 
sante  au  telephone." 

M.  Farley  conseille  ici  aux  commis  de  ne  pas 
colporter  partout  les  secrets  du  bureau  ou  du  ma- 
gasin. II  declare  egalement  qu'un  patron  a  le 
droit  de  savoir  le  genre  de  conduite  que  menent  ses 
employes  en  dehors  des  heures  de  travail,  parce 
que  l'employe  qui  se  conduit  bien  et  menage  sa 
sante  est  plus  precieux  pour  lui  que  l'employe  qui 
se  conduit  mal. 

Le  client  est  le  veritable  patron  du  magasin. 
Plaisez-lui  et  vous  ferez  plaisir  a  votre  employeur. 
C'est  le  client  qui  en  realite  vous  paie  votre  salaire. 
L'homme  de  la  livraison  entend  plus  de  plaintes 
que  tous  les  autres  employes  ensemble  et  il  devrait 
toujours  faire  part  a  qui  de  droit  des  causes  de 
ces  plaintes. 
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"La  caisse  enregistreuse  n'est  pas  une  panacee 
contre  tous  les  maux".  Si  le  marchand  ne  tient 
a  avoir  une  caisse  enregistreuse  que  comme  un 
objet  de  parure  ou  il  depose  son  argent,  il  ferait 
tout  aussi  bien  d'economiser  l'argent  que  lui  coute 
sa  machine.  La  caisse  enregistreuse  a  ete  inven- 
tee  en  1879  par  James  Kitty,  qui  en  tira  l'idee  d'un 
enregistreur  de  vitesse  sur  un  oceanique.  La  pre- 
miere caisse  pratique  fut  fabriquee  en  1881  et  ce 
modele  perforait  des  trous  sur  un  rouleau  de  pa- 
pier. 

Le  conferencier  fit  voir  plusieurs  plaques  et 
des  vues  animees  montrant  comment  un  detaillant 
pouvait  s'eviter  des  ennuis  et  du  travail  en  organi- 
sant  systematiquement  son  commerce.  La  caisse 
enregistreuse  est  en  realite  un  placement  et  elle 
contribue  a  mettre  du  systeme  dans  un  commerce 
et  a  eviter  bien  des  petits  details  au  proprietaire 
d'un  etablissement  commercial.  En  plus  de  cela, 
elle  lui  aide  a  eliminer  des  erreurs  et  des  omissons 
couteuses.  La  caisse  enregistreuse  pourrait  rem- 
placer  une  caissiere  qui  pourrait  devenir  une  autre 
preposee  aux  ventes. 

L'auditoire  souligna  par  de  frequents  applau- 
dissements,  et  plusieurs  passages  de  cette  confe- 
rence qui  interessa  grandement  les  gens  ayant  eu 
la  bonne  idee  d'y  assister.  Esperons  que  les  con- 
seils  de  M.  Parley  seront  suivis  et  tout  le  monde, 
employes  comme  patrons,  y  trouveront  une  source 
de  profits. 

Ces  deux  conferences  etaient  sous  le  patrona- 
ge de  la  succursale  locale  de  l'Association  des  Mar- 
chands  Detaillants  du  Canada. 


NOUVEAU     REPRESENTANT     DE     LA    SMALLS 
LTD.  POUR  L'EST  DE  QUEBEC. 


LA    VADROUILLE    LIQUID    VENEER    CHAMPION 
DU    MONDE. 


Cette  vadrouille  est  une  veritable  revelation 
de  superiorite.  Lorsqu'elle  est  humectee  de  Liquid 
Veneer  et  passee  sur  les  planchers,  elle  en  trans- 
forme  completement  l'aspect.  Les  planchers  pren- 
nent  immediatement  a  son  contact  un  fini  de  piano. 
Cette  vadrouille  est  vendue  sur  essai  et  sur  appro- 
bation. Les  quelques  points  de  superiorite  qui  la 
caracterisent  sont:  le  balai  peut  etre  ote  en  deux 
secondes;  il  peut  etre  lave  comme  une  serviette  et 
passe  au  tordage.  Bien  que  legere,  cette  vadrouille 
a  plus  de  surface  de  nettoyage  et  de  polissage 
qu'aucune  autre.  A  noter  le  centre  de  plein  fil  a 
l'encontre  des  autres  vadrouilles  qui  n'ont  qu'une 
frange  tout  autour  de  l'armature.  Le  manche  est 
ajustable  a  n'importe  quel  angle  pour  permettre 
d'etre  employe  sous  les  meubles  bas.  L'armature  est 
angulaire  pour  permettre  de  passer  dans  les  coins. 
Elle  est  plus  economique,  parce  que  l'armature  est 
in  usable.  Quand  les  soies  sont  usees  on  peut  les 
remplacer  par  de  nouvelles,  ce  qui  est  peu  couteux, 
-I  la  vadrouille  redevient  aussi  bonne  qu'une  neuve. 


M.  J.-R.  Dumas. 

La  Smalls  Ltd.,  de  Montreal,  vient  de  nonimer 
comme  son  representant  pour  Pest  de  Quebec  M.  J. 
R.  Dumas,  dont  le  quartier  general  sera  dans  la 
ville  de  Quebec.  II  s'occupera  du  commerce  de  de- 
tail et  de  gros  pour  les  produits  alimentaires  Small. 
M.  Dumas  a  une  longue  experience  des  affaires  et 
sa  nomination  ne  pourra  manquer  d'etre  profitable 
a  sa  maison  ainsi  qu'a  tous  les  gens  qui  feront  af- 
faires avec  lui. 


L'ASSOCIATION   DES  MARCHANDS  DE  FER 
EN    GROS. 


Lundi  soir  le  29  septembre  dernier  avait  lieu 
au  Windsor  le  diner  annuel  des  membres  de  l'As- 
sociation des  Marchands  de  fer  en  gros  du  Canada. 
Les  membres  de  cette  importante  association 
avaient  tenu  deux  assemblies  dans  le  cours  de  la 
journee,  et  ont  fini  leurs  travaux  en  invitant  a 
diner  leurs  amis  les  representants  des  marchands 
de  detail  et  les  representants  des  principales  indus- 
tries de  l'acier  et  de  la  ferronnerie.  Environ  deux 
ceuts  personnes  etaient  presentes  au  diner.  Mon- 
sieur J.  W.  Dowling,  gerant  des  ventes  de  la  mai- 
son Caverhill,  Learmont  &  Co.,  occupait  le  fau- 
teuil.  Pendant  le  cours  du  diner,  les  membres  ont 
profite  de  l'occasion  pour  presenter  a  Monsieur 
Dowling  un  plateau  avec  service  a  the  en  argent 
solide  en  reconnaissance  des  nombreux  services 
qu'il  a  rendus  a  l'Association  pendant  le  temps  de 
la  guerre. 

Nous  sommes  heureux  de  nous  joindre  au> 
membres  de  cette  Association  pour  feliciter  M 
Dowling  de  cette  marque  d'appreciation  qu'il  a  s 
bien  meritee. 
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La  Cour   Supreme  Japonaise  rend  un  arret  a  grande  conse- 
quence dans  les  questions  de  marque  de  fabrique 

d'enregistrement  Dour  le  Janon   ptant  1a  9.a  Marc 


Elle  reconnait  les  droits  de  priorite  d'une  fabrique 
de  Philadelphie  sur  la  contrefacon  indigene  et 
accorde  protection  a  une  marque  dument  en- 
registree — Decision  de  toute  importance  pour 
les  exportateurs. 


La  Cour  Supreme  japonaise,  dans  un  proces  in- 
tente  par  une  compagnie  manufacturiere  de  Phi- 
ladelphie pour  proteger  ses  droits  de  marque  de 
fabrique,  vient  de  rendre  un  arr£t  qui  est  appele  k 
faire  epoque  dans  les  annales  du  commerce  inter- 
national. 

L'arret,  en  termes  formels,  soutient  tous  les 
principles  essentiels  se  rattachant  aux  droits  des 
marques  de  fabrique  et  qui  sont  garantis  par  l'ac- 
oord  passe  entre  le  Japon  et  les  Etats-Unis  d'Ame- 
ique.  II  sauvegarde  non  seulement  les  possesseurs 
tmericains  de  marques  de  fabrique  mais  aussi  les 
>ossesseurs  de  celles-ci  dans  tous  les  autres  pays 
lyant  un  accord  similaire  avec  le  Japon.  Par  cet 
irret  l'esprit  de  la  loi  au  Japon  se  place  au  meme 
riveau  que  chez  les  peuples  occidentaux,  et  il  faut 
m  attendre  un  effet  direct  et  heureux  sur  des  in- 
erets  manufacturiers  dont  la  production  annuelle 
a  chiffre  par  milliards  de  dollars. 
Marque  de  fabrique  ayant  donne  fond  au  proces. 

La  marque  de  fabrique  en  cause  dans  le  pre- 
ent  litige  est  celle  de  la  Miller  Lock  Company,  de 
'hiladelphie.  L'existence  meme  de  cette  marque 
ete  rendue  necessaire  par  la  coutume  nefaste  de 
romper  la  confiance  de  la  clientele,  cette  confian- 
e  contenue  dans  une  marque  de  fabrique  laquelle 
st  pour  le  public  le  seul  moyen  d'identifier  un  arti- 
le  ou  un  produit  de  merite. 

Emploi  du  nom  de  lia  marque 

Durant  des  annees  la  Miller  Lock  Company 
ibriqua  une  serie  de  cadenas  marques  "Protector, 
!'."  La  vente  de  ces  cadenas  Protector,  Jr.,  en  plu- 
eurs  tailles,  se  repandit  non  seulement  aux 
tats-Unis  et  au  Canada,  mais  dans  tous  les  pays 
ii  monde  civilise  et  meme  non  civilise.  En  1904 
a  industriel  europeen  fabriqua  des  cadenas  de 
erne  forme  qu'il  nomma  "Protector",  puis  il  s'as- 
ira  les  droits  de  cette  marque  de  fabrique  sous  ce 
)m  vole.  La  Miller  Lock  Company  n'ayant  pas  a 
'tte  epoque  enregistre  dans  ce  pays  la  marque  de 
n  "Protector  Jr."  fut  done  contrainte  de  changer 
marque  de  fabrique  et  donna  a  la  nouvelle  mar- 
ie la  forme  d'un  enroulement  contenant  le  nom 
liller".  Cette  marque  de  fabrique  fut  enregistree 
i  bureau  des  Brevets  aux  Etats-Unis,  le  8  Octo- 
'e,  1906,  ainsi  que  dans  36  autres  pays,  la  date 


d'enregistrement  pour  le  Japon  etant  le  26  Mars 
1907. 

On  decouvrit  en  1916  que  la  Crown  Lock  Com- 
pany de  Tokio,  Japon,  fabriquait  des  imitations  du 
cadenas  Miller  et  les  marquait  d'un  enroulement 
facsimile  lequel  contenait  dans  un  cas  le  nom 
"Crown",  et  dans  un  autre  le  nom  "Million". 
Debut  du  Proces 
Des  poursuites  legales  contre  la  compagnie 
coupable  de  contrefacon  furent  entreprises  au  bu- 
reau des  Brevets  a  Tokio,  et  la  lutte,  engagee  avec 
la  ferme  resolution  d'arreter  definitivement,  si 
possible,  tous  les  empietements  contre  les  droits 
de  la  marque  de  fabrique,  fut  basee  sur  le  point  le 
plus  faible  du  proces  pour  les  possesseurs  du  bre- 
vet. Au  lieu  de  prelendre  a  la  contrefacon  de  l'en- 
roulement contenant  le  nom  •Million'-;  reparation 
fut  demandee  pour  la  contrefacon  commise  par 
I'emploi  de  l'enroulement  contenant  le  mot 
"Crown". 

La  reclamation  de  la  Miller  Lock  Company 
portait  done  ainsi  reellement  et  uniquement  sur 
l'enroulement,  et  elle  risquait  beaucoup  par  ce 
choix  intentionnel.  Par  ailleurs  e'etait  toutefois 
soumettre  directement  a  la  juridiction  japonaise  et 
aux  clauses  de  l'accord,  les  principes  essentiels 
contenus  dans  tous  proces  de  marque  de  fabrique. 
Ceci  devait  provoquer  en  outre,  au  sujet  de  la  con- 
currence malhonnete  une  definition,  et  nous  Sa- 
vons que  celle-ci  doit  trouver  une  interpretation 
identique  dans  l'esprit  et  l'application  de  la  loi  par- 
mi  les  pays  occidentaux  les  plus  avances  et  imbus 
de  justice.  En  un  mot,  la  lutte  n'etait  pas  entice- 
ment une  question  d'interet  personnel;  elle  fut  en- 
treprise  au  profit  du  commerce  mondial  et  pour  le 
bien  du  Japon  non  nioins  que  pour  celui  de  tous 
les  autres  pays. 

Sur  ces  entrefaites,  les  interets  materiels  en 
jeu  avaient  pris  des  proportions  universelles.  Les 
contrefacons  de  cadenas  de  la  Crown  Lock  Com- 
pany etaient  exportees  et  se  vendaient  en  concur- 
rence avec  l'article  veritable  —  en  Chine,  aux  hi- 
des, en  Australie,  dans  l'Amerique  du  Sud  —  par- 
tout  ou  un  marche  pouvait  s'etablir  grace  a  la  re- 
nommee  cree  par  la  veritable  marque  de  fabrique, 
et  les  veritables  cadenas. 

Appui  de  la  reclamation  Americaine 
Le  Bureau  des  Brevets  japonais  soutint  les 
possesseurs  americains  de  la  marque  de  fabrique. 
La  Crown  Lock  Company  en  appela  aussitot  a  la 
cour  Supreme  japonaise  pour  casser  la  decision  du 
bureau  des  Brevets.  Le  proces  se  montra  alors 
sous  son  vrai  jour,  comme  une  lutte  pour  les  prin- 
cipes et  les  droits  essentiels  contenus  dans  l'ac- 
cord sur  les  marques  de  fabrique.       Une  decision 
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favorable  aux  possesseurs  americains  de  marques 
signifiait  la  defense  absolue,  sous  peine  des  effets 
de  la  loi,  de  la  contrefacon  japonaise  pour  toutes 
marques  de  fabrique  enregistrees  au  Japon.  On 
s'assurera  les  services  de  l'avocat  le  plus  remar- 
quable  de  l'Empire  dans  la  defense  de  cette  cause 
et  les  archives  de  la  cour  et  du  bureau  des  Brevets 
furent  entierement  fouillees  en  quete  de  prece- 
dents. La  decision  arriva  aux  Etats-Unis  au  mo- 
ment ou  les  cadenas  japonais,  portam:  l'enroule- 
ment  frauduleux,  etaient  en  train  d'envahir  le  Ca- 
nada. 

On  peut  rappeler  brievement  que  la  cour  Su- 
preme du  Japon  donna  dans  sa  decision  une  inter- 
pretation liberale  et  equitable  a  l'accord  sur  les 
marques  de  fabrique  passe  entre  le  Japon  et  les 
Etats-Unis;  elle  prU  un  point  de  vue  en  parfait  ac- 
cord avec  l'esprit  des  lois  de  ce  dernier  pays.  Tout 
possesseur  americain,  et,  en  verite,  tout  autre  pos- 
sesseur  de  marques  de  fabrique  dument  enregis- 
trees au  Japon,  est  certain  maintenant  que  les  tri- 
bunaux  du  Japon  lui  donneront  protection  dans 
l'esprit  le  plus  large  du  traite  et  de  la  loi. 

i 

La  Cour  fait  preuve  de  vues  larges  et  liberates. 

i 
II  importe  de  constater  que  la  question  en  li- 
tige  n 'etait  pas  de  savoir  si  la  cour  Supreme  du 
Japon  etait  prete  a  appliquer  litteralement  les  ter- 
mes  de  l'accord  sur  les  marques  de  fabrique,  mais 
bien  plutot  de  connaitre  si  Interpretation  de  ces 
termes  par  la  cour  serait  donnee  dans  l'esprit  lar- 
ge et  liberal  des  tribunaux  americains  et  des  au- 
tres  pays  occidentaux.  C'est  ainsi  que  la  cour 
Supreme  de  Tokio  aurait  tres  bien  pu  soutenir 
que  l'enregistrement  d'une  marque  de  fabrique 
avec  un  enroulement  et  le  nom  "Miller"  n'assurait 
protection  qu'au  cas  ou  cet  enroulement  et  ce  nom 
se  trouveraient  conjointement  lies,  comme  faisant 
un  tout  essentiel  a  la  marque.  II  eut  ete  facile 
d'entretenir  cette  maniere  de  voir  par  une  inter- 
pretation stricte  de  la  teneur  de  l'enregistrement. 
Toutefois,  au  lieu  de  s'en  tenir  a  ces  conclusions, 
la  cour  considera  de  savoir  si  la  contrefacon  de  la 
marque,  malgre  la  substitution  de  differentes  let- 
tres  anglaises  —  ainsi  qu'elle  est  etablie  par  le 
nom  "Crown"  au  lieu  et  place  des  lettres  anglaises 
constituant  le  nom  "Miller"  — ,  etait  suffisam- 
ment  rapprochee  de  la  marque  enregistree  pour 
causer  de  la  confusion  dans  l'esprit  des  acheteura 
japonais.  'i 

Une  decision  si  claire,  dans  un  cas  si  typique, 
est  de  toute  importance  pour  quiconque  est  inte- 
resse  dans  les  produits  portant  une  marque  de  fa- 
brique deja  enregistree  au  Japon,  de  meme  que 
pour  ceux  qui  ont  des  articles  d'exportation  ayant 
tout  a  profiter  d'un  enregistrement  de  protection 
au  Japon. 


Menace  de  la  Contrefacon  Orientale 

Durant  ces  vingt  dernieres  annees  tous  les 
commerces  et  toutes  £es  organisations  Icommer- 
ciales  du  monde  ont  du  faire  face  a  une  maree 
montante  d'imitations  orientates  de  produits  occi- 
dentaux bien  connus  et  de  premier  ordre.  II  im- 
porte peu,  apparemment,  de  savoir  si  les  articles 
unites  portaient  ou  non  une  marque  de  fabrique. 
Toutefois  quand  ceux-ci  portaient  une  marque  on 
peut  dire  que  le  prejudice  occasionne  par  la  con- 
trefacon s'en  trouvait  double,  etant  donne  que  la 
renommee  qui  fait  partie  integrant  de  la  valeur 
d'une  specialite,  se  trouvait  ainsi  non  seulement  uti- 
lisee  comme  un  capital  derobe  par  le  commun  en- 
nemi  commercial;  mais,  en  outre  que  cette  renom- 
mee perdait  de  sa  valeur  par  le  fait  des  substitu- 
tions inferieures  aux  produits  superieurs.  C'est 
dire  qu'il  en  resultait  un  tort  inevitable  a  une  re- 
putation qui  s'etait  etablie  sur  des  principes  de 
qualite   et  de  publicite. 

Les  consequences  de  cet  ancien  et  deplorable 
etat  de  choses  n'ont  pas  seulement  atteint  les  pays 
occidentaux.  Elles;  ont  pese  lourdement  sur 
Japonais  eux-memes  en  faisant  tort  a  leur  reputa- 
tion dans  le  commerce  international  et  ceci  a  un 
tel  degre  que,  s'il  eut  ete  permis  a  ce  traflc  de  con- 
tinuer,  tous  les  articles  de  premier  ordre  qui  on 
rendu  celebre  le  Japon  depuis  tant  d'annees.  au 
raient  ete  touches,  comme  par  exemple:  les  soie 
ries,  les  thes,  les  poteries,  les  laques  et  les  emaux 

Le  verdict  de  ce  proces  doit  reintegrer  le  Ja 
pon  et  les  Japonais  dans  l'estime  de  monde  com 
mercial,  c'est  pour  ainsi  dire  l'annonce  offlciell 
et  legale  du  Japon  que  la  loyaute  commerciale  ja 
ponaise  est  desormais  identique  a  celle  tenue  e 
honneur  parmi  les  peuples   occidentaux. 


UNE     MAISON     DE   QUEBEC   DONT  LE  SUCCE 
S'AFFIRME   FORMELLEMENT 


i 


Un  important  changement  s'est  produit  de 
nierement  dans  un  des;  plus  gros  etablissemen 
de  Quebec.  La  ferme  de  Pitch-Phillip  Ltd.,  a  ej 
incorporee  le  3  septembre  pour  prendre  lieu  et  pla 
de  la  Quebec  Scrap  Metal  Company,  de  la  r 
St-Valier,  Quebec.  Etablie  depuis  1908,  cette  m 
son  entreprenante  bien  qu'ayant  change  de  no, 
demeure  avec  le  meme  personnel  et  repart  av 
une  vigueur  renouvelee. 

Au  cours  de  ses  onze  annees  d'existence  l'ai- 
mentation  des  affaires  de  cette  compagnie  a  I 
phenomenale,  depuis  son  humble  local  du  debut  a 
coin  des  rues  Desfosses  et  St-Roch  jusqu'aa 
grande  batisse  actuelle  de  la  rue  St-Valier  qui  f 
presente  vingt  fois  l'importance  du  local  prin  it 
et  qui  dit  mieux  que  tout  autre  chose  le  moi 
ment  ascendant  de  cette  entreprise. 
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L'objet  de  la  nouvelle  incorporation  est  de 
procurer  a  la  compagnie  un  champ  plus  vaste,  par- 
ticulierement  dans  le  but  d'etablir  des  succursales 
dans  les  principaux  centres  du  Canada  ou  elles 
feront  un  commerce  similaire  a  celui  qu'elle  fait 
a  Quebec,  vendant  toutes  sortes  de  marchandises 
de  fer,  du  metal  de  rebut,  du  papier,  des  lainages 
manufactures,  des  peintures,  des  pneumatiques 
d'automobiles,  du  papier  a  toiture,  etc.,  etc.  Cette 
compagnie,  dit-on,  du  fait  de  son  fort  pouvoir 
d'achat  est  en  mesure  d'atteindre  les  clients  avec 
des  prix  fore  avantageux,  et  tous  ceux  qui  ont  ete 
en  relation  avec  cette  ancienne  maison  en  convien- 
dront  aisement.  II  est  a  prevoir  qu'avant  long- 
temps,  les  locaux  actuels  ne  pourront  plus  suffire 
aux  exigences  des  affaires  sans  cesse  croissantes 
de  cette  heureuse  compagnie. 


DES  CORDAGES  A   L'EPREUVE   DE   L'EAU 


MIEUX  QUE  DE  L'OR  EN  BARRES 


Jusqu'a  ces  dernieres  annees  le  public  sous- 
cripteur  etait  tres  restreint  dans  notre  pays;  il 
semblait  que  seuls  les  homines  d'affaires  fussent 
capables  d'acheter  des  valeurs  et  de  devenir  ac- 
tionnaires  ou  obligataires. 

Les  Emprunts  de  la  Victoire,  surtout  celui  de 
1918,  ont  ete  l'occasion  de  la  propagande  la  plus 
opportune  parmi  le  grand  public.  On  lui  niontra 
qu'une  obligation  est  gagee,  aussi  bien  qu'une  hy- 
potheque,  sur  une  valeur  reelle;  qu'elle  assure  un 
bon  rendement;  qu'elle  est  facilement  negociable; 
qu'elle  est  a  portee  des  bourses  les  plus  modestes. 
La  demonstration  fut  si  concluante  qu'en  l'espace 
de  trois  ou  quatre  ans  elle  provoqua,  non  pas  une 
Evolution,  mais  une  revolution  dans  nos  moeurs 
financieres:  les  petits  epargnants  —  e'est-a-dire 
une  partie  notable  de  la  population  —  souscrivi- 
rent  en  masse  aux  emissions  de  l'Etat. 
,  Satisfaits  de  leur  initiative  des  annees  passees, 
il  est  hors  de  doute  que  les  petits  epargnants  vou- 
dront,  cette  annee  encore,  convertir  en  "bon  pa- 
pier" toutes  leurs  disponibilites.  Ce  titre  de  l'Em- 
prunt  de  la  Victoire  1919,  e'est  mieux  que  de  l'ar- 
gent  en  banque  ou  de  l'or  en  barres. 


Pour  vos 
ENSEIGNES  ET  CARTES  D'ETALAGE 

alleiZ  chez 

BROUILLET  &  STANWAY 

4  rue  Craig  Ouest, 

Montreal. 

Tel.    Main    2685 

Telephonez    et    notre     representant   ira   vous   voir 


Grace  a  un  procede  special  la  Aero  Manufac- 
turing Co.  de  Sherbrooke,  Que.  fabrique  des  corda- 
ges absolument  a  l'epreuve  de  1'eau,  ne  pourrissant 
pas  et  ne  s'etirant  pas.  La  fabrication  de  ces  corda- 
ges est  basee  sur  le  principe  suivant:  plus  un  ca- 
ble est  rordu,  plus  grande  est  sa  force  pour  un  dia- 
metre  donne,  mais  lorsqu'une  tension  est  exercee 
sur  ce  cable  elle  a  pour  effet  de  le  derouler  et  de 
l'etirer  e:  ce  deroulement  est  en  proportion  directe 
avec  le  degre  de  tension  exercee;  de  plus  ce  de- 
roulement non  seulement  affaiblit  le  cable  mais 
l'etire  considerablement.  On  a  reussi  a  evicer  cela 
en  faisant  i".i  cable  ou  une  corde  dont  le  noyau  est 
forme  de  fibre  tressee  speciale,  recouvsrte  par  des 
doubles  multiples  de  brins  de  coton  que  Ton  sou- 
met  a  une  haute  tension  et  que  Ton  tord  tres  ser- 
res,  avec  le  resultat  qu'ils  ne  pourront  plus  se  de- 
rouler ni  s'etirer.  Pour  rendre  ces  cables  ou  cor- 
dages a  l'epreuve  de  l'eau,  on  se  sert  d'une  solu- 
tion speciale  qui  les  rend  pour  ainsi  dire  indestruc- 
tibles.  Les  cordes  a  linge  trainees  par  ce  procede 
special  ne  peuvent  tacher  ni  decolorer  le  linge. 


$5,209,117,000 


Le  Dr.  Coats,  directeur  du  service  federal  des 
statistiques,  a  Ottawa,  porte  a  $5,209,117,000  la 
valeur  acuelle  de  la  richesse  agricole  du  Canada. 
Cette  somme  se  partage  comme  suit: 

Terres  en  culture $2,792,229,000 

Immeubles  .    .    .  ' 927,588,000 

Instruments  aratoires 387,079,000 

BStail 1.102.261,000 


REPRESENTANT  DEMANDE 


Une,  importante  maison  de  ferronnerie  deman- 
de  representant  qualifie  pour  la  province  de  Que- 
bec. Ecrire  au  "Prix  Courant",  Edilce  Dandurand, 
Montreal,  en  fournissant  references. 


COGNAC  RQY 

"LE  ROI  DES  COGNACS' 

PAR   LA  QUALITE 
est  le  produit  naturel  de  la   distillation  des  Vins. 
Agents  pour  le  CANADA 
M.   Emile   Lucas,  28  rue  St-Sacrement.  MONTREAL 
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Plus  de  Rarete  du 
Ble  Souffle 

Nous  avons  a  present  en  abondance  des  grains  souffles.  Depuis  l'incendie  qui 
a  detruit  notre  fabrique  de  Peterborough,  en  decembre  1916,  nous  n'avons  pas 
ete  capables  de  repondre  au  tiers  de  la  demande  pour  le  Riz  Souffle  et  le  Ble 
Souffle. 

A  present,  nous  avons  remedie  a  cela.  Prenez  en  stock  ces  grains  souffles  et 
etalez-les.  II  existe  une  tres  grosse  demande  de  la  part  du  consommateur. 
Faites  savoir  a  votre  clientele  que  vous  les  vendez. 

Annonces  au  Canada 

Les  Grains  Souffles  ont  ete  constamment  annonces  dans  tous  les  principaux 
magazines  canadiens.  De  plus,  des  centaines  de  milliers  de  magazines  des 
Etats-Unis  apportent  ces  annonces  ici. 

Nous  avons  continue  cette  publicite  lorsque  nous  ne  pouvions  pas  repondre  a 
la  demande  canadienne,  afin  d'etre  prets  quand  le  temps  arriverait. 

C'est  le  bon  temps  pour  vous  de  vous  rendre  compte  de  la  demande  latente  qui 
existe.   La  demande  pour  les  Grains  Souffles  est  sans  precedent. 

Une  demande  sans  precedent 

La  derniere  augmentation  de  la  consommation  est  remarquable. 

Chaque  client  est  un  gros  consommateur.    Le  profit  de  l'epicier  s'elevera  en 

moyenne  a  $10  par  annee  par  client. 

Faites  savoir  a  vos  gens  qu'ils  peuvent  avoir  les  Grains  Souffles,  et  cette  ligne 
sera  l'une  de  vos  plus  profitables  lignes  de  cereales. 

Le  Ble  Souffle  —  Un  Favori 

Depuis  un  an  et  demi  nous  n'avons  pas  ete  capables  de  fabriquer  du  Ble  Souffle 
au  Canada.  Nous  ne  f abriquions  que  du  Riz  Souffle.  De  sorte  que  la  vente  des 
grains  souffles  a  du  etre  remplacee  par  celle  du  Riz  Souffle.  Mais  le  Ble  Souf- 
fle est  le  grain  favori  pour  etre  servi  dans  des  bols  de  lait. 

Aux  Etats-Unis,  la  demande  a  pris  des  proportions  enormes.  Ce  sera  la  meme 
chose  au  Canada — et  rapidement  encore. 

Poussez  la  vente  du  Ble  Souffle.   II  doublera  vos  ventes  de  grains  souffles. 

Commandez  les  deux  et  etalez-les.  Soyez  le  premier  dans  votre  voisinage  a 
faire  savoir  aux  gens  qu'ils  ont  ete  remis  sur  le  marche. 

The  Quaker  Qak$  G>mpany 

Peterborough   et  Saskatoon. 
CANADA. 
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enseignements   de   Trois-Rivieres   et 

d'Arthabaska 


\CTES    ENREGISTRES   AU    BUREAU    D'ENREGISTRE- 
MENT    D'ARTHABASKA. 
du  22  au  27  septembre  1919. 

nation— Joseph  Lecourt  et  ux.  a  Willie  Lecourt,  12b,  8e 
rang  et  autres,  Stanfold. 

nte.— Eugene  Tousignant  a  Victor  Roux,  p.  41,  Pnnceville, 
1375,  payees. 

ligation.— Wilfrid    Babineau   a   Mile    M.   Alphonsine    Lam- 
bert  816,  p.  815  et  p.  576,  Bulstrode,  $300. 

nte— Joseph  Gagnon  a  Napoleon  Fortier,  p.  607,  Warwick, 
5,i)00;  $2,500  ac. 

,lte_j.  a.  Richard  a  Legare"  Automobile  of  Victoriaville, 
Lt<§e,  p.  s.  o.  370,  Ste-Victoire,  $3,000  payees. 

nte.— Olivier  Turcotte  a  Joseph  Lantagne,   8,   Ste-H61ene, 
$2,200;  $1,000  ac. 

is  d'hyp—  Fonderie  de  Victoriaville,  Lt6e  vs  L6odord  Mi- 
chaud,  batisses  et  moulins  sur  p.  11,  St-Norbert,  $198.18. 

nte— Theodore  St-Onge  et  ux.  a  Z6ph.  Auger,  p.  440,  Ste- 
Victoire,  $2,000  payees,  acte  pass<5  en  1914. 

nte.— Leon   Couture  a  Alfred   Couture,   124,      Ste-Victoire, 
$750,  $100  ac. 

ite  — Calixte  Champagne  a  Thomas  Lemire,  p.  13,  lie  rg, 
Simpson.  $1,500,  $1,000  ac. 

ion  de  d6ces,  George  Isabelle  a  Evangeliste  Isabelle 
et  autres,  p.  400,  Ste-Victoire. 

riage.— Wilfrid  Verville  et  Mile  Antoinette  St-Pierre,  com- 
munaute'  de  biens. 

at  ion—  Cyriac  Beauchesne  a  Eme>i  Beauchesne,  87  Buls- 
trode et  autres. 

ite.— Bennett   Feeney   a   The    Securities   Agency,    Ltd,    V2 
est  83  et  autres  Bulstrode  et  Stanfold,  $4,250  payees, 
sion— Colbert  Marchand  a  Balzam  Talbot,  p.  38,  Prince- 
ville,  $1000  payees. 

riage. — Z6phirin  Fortier  et  Mile  Fabiola  Lecours,  commu- 
naut6  de  biens. 

ite. — Joseph  Lecompte  a  Alphonse  Thibaudeau,  p.  s.  o.  77, 
Princeville,  $600  payees. 

ite.— J.  ZSphirin  Auger  a  Clovis  Lettre,  p.  400,  Ste-Victoi- 
re, $1,200  payees. 

igation— J.   Bte   Leblanc   et   ux.   a   Sylvio   L.    C6te\   1049, 
Warwick,  $500. 

ite. — Albert  Daveluy  et  autres  a  Olivier  Joyal,  41-25,   41- 
21,  41-22  et  41-20,  Bulstrode,  $300  payees, 
ite.— Achille  Gervais  a  Faida  Houle,  125,  Bulstrode,  $1,500, 
$200  ac. 


Obligation.— Xavier  Blais  a  J.  N.  Blanchet,  1-3  o.  163,  Buls- 
trode, $1,300. 

Vente  —  Francis  Bibaud  a  Onetime  Guay.  p.  440,  Bulstrode, 

$1,500,  $250  ac. 

Transport.— Ulric  Leblanc  a  Gustave  Beaumier,  sur  Hercule 
Pothier,  $1,400. 

Vente.— Wilfrid  Binette  a  Philippe  Filion,  289,  Ste-H61ene, 
$3,100,  $1,500  ac. 

Obligation. — Aime'  Matton  a  Norbert  Ouellette,  p.  823  et  p. 
724,  Tingwick,  $800. 

Vente.— Mme  Eugenie  B61iveau  a  Mme  Anais  Roux,  p.  490, 
Tingwick,  $700  payees. 

Echange. — Mme  Anais  Roux  et  Mme  Julia  Lemay,  p.  490  et 
737,  Tingwick. 

Obligation. — Mme  Anais  Roux  a  Mme  Eugenie  B61iveau,  737, 

Tingwick,   $700. 


Rapport  de   la  semaine  finisteant   le  27  septembre   1919. 

Arthabaska 

ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 

Goodyear  Tire  &  Rubber  Co.,  vs  Robert  Gervais  de  Plessis- 

ville,  $34.r, .63. 
Redolphe    Gagn6    vs    Eugene    Lamonde    de    Thetford    Mines, 

$5oo  dom mages. 
.1.   Jacques   vs   Bennett   Martin  Asbestos  de  Thetford   Mines, 

ace    de  travail,  $2,024. 
Fonderie    de    Plessisville    vs    Albert    Tramblav    de    St-Hemv 

Taillon,  $124.44. 
P.  E.  Beaudoin  vs  Louis  Cyr  de  Black  Lake.  $564.15. 
Alfred  Turcotte  vs  Hercule  Durand  de  Ste-Agathe.  $100  s  | 
Nap.  Marceau  et   al  vs  Adolpbe   Moisan  de  Lyster  station. 

bornage. 

ACTIONS    EN   COUR  DE   CIRCUIT 

Peter  McKenzie  vs  S.  C.  Wright  de  Maple  Grove.  $41. 
Hector  Allle  vs  Emile  Croteau  de  Ste-Marle  Kly.  (14.08. 
George  11.  Smith  vs  William  T.  Richard  de  Lisgar,  80,75, 

JUGEMENT  EN  COUR  SUPERIEURE. 
L    Israel  Frechette  vs  Lee  C.  Pharo  de  East  Brought  on—  ju- 
gemenl   rout  re  d^fendeur  pour  $565.70. 

JUGFMENT    COUR  DE   CIRCUIT 
L6onidas  DuBsault  vs  J.  Ernest  Houle  de  Victoriaville.  juge- 
ment  contre  le  d6fendeur  pour  la  sonime  de  $33.63. 

DECLARATION  DE  SOCIETE. 
G.  T.  Martinette  et  Adrian  Maurais  de  Black  Lake,  marchand 
faisant  le  commerce  d'exploitation  de  restaurant   "Lunch 
Room,  en  soci^te"   sous  la  raison  sociale  de  "Maurais   ti 
Martinette'    a  Black  Lake. 


VENTES    PAR    HUISSIER 


OTA  —   Dans    la    liste   ci-dessous 

I  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 

ceux    des    demandeurs,    les    sui- 

ceux  des  defendeurs;    le   jour, 

ure    et    le    lieu    de    la    vente    sont 

I  tionnes    ensuite     et     le     nom     de 

hssier  arrive  en  dernier  lieu. 

Ward  &  Co.  vs  M.  Lutman,  6 
tobre,  10  a.m.,  27  Mont-Royal 
test,  Lafontaine. 

le  Pageau  vs  Geo.  Bouchard,  6 
tobre,  10  a.m.,  231  Cuvillier, 
•ossard. 

Landry  vs  F.  Gorlat,  6  oc- 
bre,  1  p.m.,  336  Dumas,  Brossard. 
aurin  \s  Mme  J.  Lepage,  6  octo- 
e,  10  a.m.,  129  Bourbonniere, 
ossard. 

waphe  Freres  vs  J.-B.  Corbeil, 
octobre,  10  a.m.,  50  Labelle,  Bros- 

Y>graphe  Freres  vs  Mme  A.  Bisail- 
i,  6  octobre,  avant-midi,  611  St- 
lbert,  Brossard. 

.  Beaudry  et  al.  vs  Paciflque  V<5- 
ia,  6  octobre,  10  a.m.,  1288a  Hotel 

Ville,  Coutu.    , 
?e  Charette    vs     Julien  Lebrun,  6 
tobre,     11    a.m..     St-Michel,    Tru- 
au. 

v-  'ag6  vs  A.  Lajambe,  4  octobre,  2 
n.,  2806  SfcAndrS,  Desroches. 


Mme  C.  Bourdon  vs  A.  Bellemare,  3 
octobre.  11  a.m.,  1038  Verdun,  Do- 
rion. 

L.  G.  Grothe"  Cie,  Ltee  vs  Armand  Cy- 
pihot,  4  octobre,  11  a.m.,  2434  Es- 
planade,  Normandin. 

Felix  Spetzane  vs  Jos.  Vallieriti,  6 
octobre,  11  a.m.,  649  St-Jacques, 
Rochon. 

F61ix  Spetzane  vs  Jos.  Vallieriti,  6 
octobre,  avant-midi,  649  St-Jacques, 
Rochon. 

Beaudoin  Lt6e  vs  Aug.  Bonneau,  6  oc- 
tobre, avant-midi,  560  St-Germain, 
Brossard. 

Thos.  L.  Muir  vs  Geo.  M.  Martin,  6 
octobre,  10  a.m.,  375  Metcalfe,  La- 
verdure. 

L.  Letellier  vs  Rochon  Express  Co.. 
Ltd.,  6  octobre.  10  a.m.,  227  Hotel  de 
Ville,  Lapierre. 

Thos.  Johnston  vs  Bertha  From  et  vir., 
8  octobre,  10  a.m.,  2543a  St-Hubert, 
Lavery. 

J.  A.  Beauchesne  vs  Noelly  Edansburg, 
6  octobre,  1  p.m.,  47  Bourassa, 
Brossard. 

Duchesne  &  Grimard  vs  Ed.  Geo.  De- 
foy,  6  octobre,  10  a.m.,  1764  Ste-Ca- 
therine  Est,  Brossard. 

Beaudoin  Lt£e  vs  R.  Brunelle.  6  octo- 
bre, 10  a.m..  374a  Poupart,  Brossard. 

M.  Bavitch  vs  J.  TStreault.  6  octobre, 
10  a.m.,  467  Lasalle,  Maisonneuve,, 
Brossard. 


J.  D.  Labreche  vs  Ad^lard  Brosseau. 
6  octobre,  10  a.m..  1330  Chapleau, 
Brossard. 

Z.  Limoges  Co.,  Ltd.  vs  Henri  McGown, 
9  octobre,  11  a.m..  2830  Partbenais 
et  808a  Papineau,  Coutu. 

Gonna  Ltd.  vs  B.  Silver,  8  octobre,  11 
a.m.,  33  Fairmount  Ouest,  Desro- 
ches. 

Stephanie  Adamczewski  vs  Paul  Laine\ 
6  octobre,  10  a.m.,  75  Mansfield,  Lau- 
zon. 

V.  A.  Delage  vs  Jos.  St-Denis  et  al.,  8 
octobre,- 10  a.m.,  167  Mont-Royal  Est. 
Desmarais. 

Jules  Guimond  vs  Ed.  Giroux,  6  octo- 
bre, 1  p.m.,  1703  St-Jacques,  Desma- 
rais. 


LOI     LACOMBE 


Deposants 


Employeurs 


Jos.  Despres C.  P.  R. 

Jules  A.  Lauzon  . .  L6onide  Nadeau 
Dame  Clara  Jenkins  . .  . .  A.  Richer 
P.  B.  Lamarre    . .    Ville  de  Longueuil 

Jos.  Flageolle 

A.  Gartepy Grand  Trunk  Ry. 

F.  Charbonneau  

Canada  Box  Board  Co.,  Ltd. 

R.  Chopin Fraser  Brace  Co. 

Montreal  Abattoir  Co.,  Ltd 

The  Prudential  Co. 

Elie   Bourbonniere    . .    Canadien   Nord 
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TABAC  a  CHIQUER 


C'est  un  produit  qui  rapporte 
de  bons  profits. 

Augmentez  vos  ventes  en  re- 
commandant  le  tabac  a  chi- 
quer  BLACK  WATCH. 

II  possede  lesqualites  recher- 
chees  par  les  chiqueurs. 

Vendu  par  tous  les  marchands 

de  gros. 
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Cigares,  Cigarettes  et  Tabacs 


NOUVELLES  DE   LA  HAVANt: 


Le  marche  de  la  feuille  est  calmei  momentanement. 

Compares  avec  les  envois  du  mois  d'aout  de 
l'an  passe,  ceux  du  dernier  mois  d'aout  momrent 
une  augmentation  de  5,250,000  dans  le  nombre  de 
cigares  expedies   de  la  Havane. 

Rien  qu'au  ler  septembre,  les  envois  de  la 
Havane  en  1919  etaient  de  12,250,000  moindres  que 
le  nombre  de  cigares  expedies  pendant  la  merae 
peri  ode  de  1918,  l'activite  presente  des  usines  de 
la  Havane  est  une  indication  qu'a  la  fin  de  l'annee 
le  total  des  exportations  ne  sera  probablement 
guere  inferieur  aux  envois  fait  en  1918. 

L'etat  des  neuf  principaux  pays  qui  importe- 
rent  chacun  l'an  dernier  plus  d'un  million  de  ciga- 
res de  la  Havane  au  31  aout  off  re  la  comparaison 
suivante  avec  la  meme  periode  de  1918. 

Augmentation  de  cigares 

Norvege 1,176,150 

Argentine 346,205 

.   Total 1,522,235 

Diminution  de  cigares 

Etats-Unis 5,744,608 

Espagne 2,741,929 

Grande-Bretagne 2,418,766 

Australie 1,895,194 

France 1,437.27:", 

Chili 931,462 

Canada 924,240 

Total 16,094,074 

Le  marche  de  la  feuille  a  ete  plutot  calme  pen- 
dant la  premiere  quinzaine  de  septembre.  II  n'y 
avait  a  La  Havane  que  peu  d'acheteurs  des  Etats- 
Unis.  Mais  on  s'attend  prochainement  a  beaucoup 
plus  d'activite.  Les  prix  pour  toute  feuille  de  bon- 
ne qualite  ne  descendront  pas,  alors  qu'il  pourra 
se  produire  une  baisse  de  prix  pour  les  sortes  moins 
desirables. 

Les  receptions  de  tabac  en  feuille  de  la  cam- 
pagne  ont  ete: — 

Du  22  aout        Depuis  le 
au  4  sept.  ler  jan. 

1919  1919 

Balles  Balles 

Vuelta  Abajo 29,605  157,019 

Semi  Vuelta 3,826  14,327 

Partido 4,033  26,119 

Remedies 21,490  118,766 

Oriente 366  1,767 

Totaux 59,320  317.998 


Les  exportations  par  steamer  Monterez,  le  30 
aout  1919  se  sont  elevees  a  374  caisses,  contenan; 
2,201,891  cigares  qui  furent  consignes  aux  pays  sui- 
vants:  Grande-Bretagne,  1,334,035;  Etats-Unis, 
640,356;  Ausiralie,  60,000;  Argentine,  52,500;  Ita- 
lie,  44,500;  Nouvelle-Zelande,  35,000;  Afrique  an- 
glaise,  20,000;  Chine,  13,000,  et  Chili,  2,500  cigares. 

Les  exportations  par  steamer  Mexico,  le  30 
aout  1919,  se  sont  totalisees  a  631  caisses,  con:e- 
nant  3,597,315  cigares,  qui  furent  consignes  aux 
pays  suivants:  Grande-Bretagne,  1,823,995;  Etats- 
Unis,  1,256,220;  Australie,  147,000;  Belgique,  112,- 
500;  Canada,  68,500;  Uruguay,  58,200;  Danemark, 
37,000;  Norvege,  33,400;  Afrique  Anglaise  28,000; 
Suisse  23,500;  et  Gibraltar,  12,000  cigares. 

Les  importateurs  americains  de  cigares  par 
steamer  Monierey,  furent: — 

Caisses  Cigares 

G.  W.  Faber,  Inc 18         90,100 

United  Cigar  Stores  Co 28         92,000 

Park  &  Tilford 24         7  1.675 

B.  Wasserman  Co u         68,300 

Acker,  Merrall  &  Condit  Co 13         62,000 

Grbsvehor  Nicholas  &  Co 17        53,200 

Older  A 5         27,000 

Duncan  &  Moorhead 4         24,300 

Order,  B.  R.  &  B 4  19,500 

Estabrook  &  Eaton 3         18,500 

Robert  E.  Lane 6         18,500 

Order  J.  W.  &  Co 2  12.750 

Chicago  &  Columbus  R.  R.  Co.  .    .    .        2         10,500 

Thomas  H.  Harrison  &  Co 2         10,500 

Order  J.  B.  M.  Co 2         10,500 

Delaware     &     Lackawanna     R.     R. 

Co 2         10,000 

Reymer  Bros 1  9,000 

Miles  &  Moser 3  9,000 

Joseph  T.  Snyder 2  9,000 

Surbrug  Co 1  8,500 

Order  M 1  6,000 

Order  J.  E.  S.  Co 1  3,531 

International  Planters  Assn 1  3.000 

Totaux 156       640,356 


Les   importateurs    americains    de    cigares    par 
steamer  Mexico,  le  30  aoiit  1919,  furent:— 

Caisses  Cigares 

Park  &  Tilford 86       261,000 

G.  W.  Faber,  Inc 17         87,520 

United  Cigar  Stores  Co 25         78,000 

Calixto  Lopez  &  Co 22         66,000 

B.  Wasserman  Co 13         66,000 

M.  Armstrong <$         65,000 

Estabrook  &  Eaton n         64,500 

Acker,  Merrall  &  Condit  Co 14         64,250 

Grosvenor  Nicholas  &  Co 21         64,000 
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New     York     &     Cuba     Mail     S/S 

Co. 

S.  S.  Pierce  Co 

Robert  B.  Lane 

Charles  B.  Perkins  &  Co 

G.  W.  Sheldon  &  Co 

Arthur  J.  Billin  &  Co 

Benson  &  Hedges 

Rich  &  Co 

Moss  &  Lowenhaupt 

Charles  P.  Stanley  Cigar  Co.  .   .   , 

Duncan  &  Moorhead  .   ., 

G.  S.  Nicholas  &  Son , 

Reymer  &  Bros 

M.  J.  McDonnell  &  Co 

Thomas  H.  Harrison  &  Co.  ... 

Henry  Straus 

Order  J.  B.  M.  Co 

Lee  &  Cady 

Surbrug  Co 3 

Karl  Straus  &  Co 


Indes  Orientales  Hollandaises 


750 


Totaux 


9 

54,275 

16 

50,925 

11 

33,000 

7 

32,750 

6 

32,250 

6 

30,000 

5 

29,000 

7 

21,000 

6 

20,000 

6 

19,500 

3 

17,000 

4 

13,000 

4 

13,000 

2 

13,000 

2 

13,000 

2 

11,750 

2 

10,500 

3 

9,000 

3 

9,000 

1 

8,000 

322 

1,256,220 

Les  exportations  de  cigares  de  La  Havane,  du 
ler  aout  1919  comparees  aux  envois  faits  durant  la 
meme  periode  de  1918  furent  comnle  suit: 

Cigares 

Grande-Bretagne 9,073,719 

Etats-Unis 6,191,941 

France 1,134,850 


Espagne  

Australie 

Beigique 

Chili 

Argentine  .... 

Canada  

Norvege 

Pays-Bas 

Suisse 

Danemark  .... 

Uruguay  

lies  Canaries ' .   .   , 

Italie 

Afrique  Francaise 

Bresil 

Portugal 

Perou 

Mexique 

Chine 

Costa  Rica  .... 

Gibraltar 

Panama 

Suede  

Equateur 

Colombie 

Guatemala  .... 
Honduras  .... 


923,625 

568,800 

550,100 

292,975 

192,400 

178,500 

129,400 

122,300 

114,450 

93,100 

92,200 

87,825 

87,800 

83,000 

40,640 

31,800 

25,225 

13,000 

13,000 

12,750 

12,000 

9,500 

9,500 

7,000 

3,500 

1,500 

1,100 


Total  du  ler  aout  au  31  aout  1919 
Total  du  ler  aout  au  31  aout  191'8 


20,098,250 
14,804,241 


Augmentation    durant    le    mois    d'aout 

1919 5,924,009 


Total  du  ler  Janvier  au  31  aout  1918 
Total  du  ler  Janvier  au  31  aout  1919 


96,311,180 

84,057,088 


Diminution    pendant    les    3    premiers 

mois  de  1919  . 12,254,0 
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Changements  par  pays  pendant  aout  1919  en 
comparaison  avec  aout  1918. 

Augmentation  de  cigares 

Grande-Bretagne 445,382 

Etats-Unis 2,649,176 

Beigique 550,100 

Espagne 409,125 

France 406,250 

Australie 238,075 

Norvege 129.400 

Pays  Bas 122,300 

Suisse 114,450 

Danemark 93,100 

lies  Canaries 87,825 

Italie 87,800 

Afrique  Francaise 83,000 

Uruguay 37,700 

Bresil 37,040 

Total 5,490,723 

Diminution  de  cigares 

Chili ' 102,869 

Indes  Occidentals  Anglaises 56,800 

Argentine 48,720 

Canada 22,000 

Portugal 20,300 

Total 250,689 


II  y  a  quelques  annees  les  indigenes  de  l'Afri- 
que  occidentale  anglaise  se  contentaient  de  tabac 
brut  cru  melange  avec  toutes  sortes  de  choses.  A 
present  ils  fument  25,000,000  de  cigarettes  par 
mois.  Un  officiel  de  la  Britich-American  Tobacco 
Co.  me  disait  (selon  un  redacteur  du  Daily  News) 
que  les  Kavarondos,  une  tribu  des  cotes  du  Lac 
Victoria,  Nyanza,  et  une  des  plus  fieres,  des  plus 
morales  et  des  plus  denudees  de  l'Afrique,  a  une 
methode  perfectionnee  de  fumer.  "Nous  metton? 
nos  cigarettes  en  boites  de  quatre",  disait-il,  parce 
que  les  Kavarondos  en  fument  quatre  a,  la  fois,  en 
placant  une  a  chaque  coin  de  la  bouche  et  une 
dans  chaque   narine!" 
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Tabac  a   Chi  que  r 


est  un  tabac  manufacture 
sous  sa  forme  la  plus  pure 

Recommandez-le  a   vos  clients,  vous 
augmenterez  vos  ventes  et  vos  profits. 

Vendu  par  tous  les  marchands  en  gros. 
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DESSICCATION  DU  TABAC 


La  recolte  de  tabac  dans  la  Province  de  Que- 
bec s'annonce  comme  une  des  meilleures  qui  aient 
ete  recoltees  depuis  longtemps.  Pendant  la  ma- 
jeure par  Lie  de  la  saison  un  grand  nombre  de  plan- 
tations souffrirent  des  conditions  de  temperature, 
et  surtout  de  la  secheresse,  on  pouvait  craindre  que 
le  developpement  des  tabacs  soit  tout  a  fait  insuf- 
fisant.  Cependant,  les  pluies  du  mois  d'aout  ont 
favorise  un  nouveau  depart  de  la  vegetation  et  Ton 
a  pu  voir  beaucoup  de  belles  recoltes,  tant  dans  le 
groupe  nord  du  St-Laurent  que  dans  le  groupe  de 
l'Yamaska. 

La  recol:e  s'acheve  et,  a  l'heure  actuelle,  les 
tabacs  de  1919  devraient  etre  tous  a  l'abri  dans  lea 
sechoirs. 

La  dessiccation  a  debute  pendant  une  periode 
pluvieuse  plutot  defavorable. 

Les  plameurs  de  tabac  doivent  veiller  specia- 
lement  quand  les  periodes  de  temps  humide  se 
prolongent,  a  tenir  constamment  en  mouvement 
l'atmosphere  des  sechoirs,  ami  d'eviter  la  forma- 
tion de  poches  d'air  confine,  particulierement  fa- 
vorables  au  developpement  des  moisissures. 

On  peut  indiquer  pour  la  dessiccation  les  regies 
generales  suivantes: 

Rentrer  les  tabacs  au  sechoir  apres  un  leger 
fanage  sur  la  plantation.  Ce  fanage  peut  s'effec- 
tuer  soit  en  petits  tas  laisses  sur  le  terrain,  soit,  ce 
qui  est  preferable,  sur  des  etendages.  Les  lat:es 
portant  les  plantes  doivent  etre  espacees  au  moins 
de  6  pouces,  de  centre  en  centre.  Si  Ton  dispose 
de  l'espace  necessaire  il  vaut  mieux  laisser  7  pou- 
ces entre  les  lattes  de  Comstock  Spanish  portant 
chacune  7  plantes.  Au  debut  la  dessiccation  doit 
etre  lente  afin  de  permettre  le  jaunissage  des  ta- 
bacs dans  le  sechoir.  A  cet  effet  on  ouvre  tres  peu 
les  ouvertures  laterales,  se  contentant  de  laisser 
ouverts  les  venllateurs  du  toit.  On  peut  laisser  le 
sechoir  dans  cet  etat  de  1  a  3  jours  suivant  la  tem- 
perature exterieure.  S'il  fait  chaud  le  jaunissage 
peu:  s'effectuer  dans  un  ou  deux  jours  et,  dans  ce 
cas,  il  est  meme  preferable  d'ouvrir  les  ventila- 
teurs  horizontaux  situes  tout  a  fait  a  la  base  du 
sechoir.  Si  le  temps  est  plutot  froid  le  jaunissage 
exigera  un  temps  un  peu  plus  long  pouvant  attein- 
dre  une  semaine.  On  doit  surveiller  l'odeur  du  se- 
choir en  meme  temps  que  la  couleur  des  feuilles  et 
ouvrir  les  ventilateurs  des  que  l'odeur  commence 
a  etre  tant  soit  peu  forte. 

Apres  que  le  jaunissage  des  feuilles  a  com- 
mence on  augmente  la  ventilation  dans  toutes  les 
parties  du  sechoir.  Etant  donne  le  peu  de  temps 
dont  on  dispose  dans  la  Province1  de  Quebec  pour 
secher  la  recolte  il  vaut  mieux  effectuer  la  dessic- 
cation le  plus  rapidement  possible.  On  peut  se 
guider  sur  l'etat  de  souplesse  des  feuilles:  Par  un 
tres  beau  temps  la  ventilation  doit  etre  regler  de 
telle  sorte  que  les  parties  des  feuilles  deja  brunes 


ne  soient  pas  cassantes.  Elles  servent  en  quelque 
sorte  de  barometre.  Si  elles  sont  cassantes  on  doit 
diminuer  la  ventilation  sauf  au  sommet.  Si  elles 
sont  trop  humides  et  qu'il  fasse  beau  on  doit  aug- 
menter  la  ventilation. 

Quand  la  dessiccation  est  a  peu  pres  terminee, 
c'est-a-dire,  que  la  plus  grande  partie  de  la  feuille 
a  acquis  la  couleur  brune  recherchee  on  peut  re- 
duire  l'humidite  par  1'emploi  de  rechauds  alimen- 
tes  au  charbon  de  bois.  Dans  ce  cas  on  degage  une 
partie  du  sechoir  assez  grande  pour  eviter  tout 
danger  d'incendie,  au  voisinage  d'une  ventilateui 
afin  de  faire  passer  l'air  admis  dans  le  sechoir  dar 
la  zone  chauffee  par  le  rechaud,  et  de  dessechei 
l'atmosphere.  L'emploi  de  rechauds  n'a  pas  pour 
objet  l'elever  la  temperature  du  sechoir,  tout 
moins  sensiblement,  son  objet  principal  est  de  di- 
minuer de  l'atmosphere  vers  la  fin  de  la  dessiccs 
tion,  en  cas  de  periode  de  pluies  prolongees. 

Au  debut  de  la  dessiccation,  en  cas  de  pluies 
prolongees,  on  peut,  tant  que  la  couleur  brune  ne 
s'est  pas  developpee  sur  les  feuilles,  se  defendre 
assez  bien  en  ouvrant  tout  grands  les  ventilateurs 
et  les  portes.  Plus  tard  quand  la  dessiccation  est 
avancee  e:  que  les  feuilles  ont  pris  la  couleur  bru- 
ne on  peut,  si  les  tabacs  contenus  dans  le  sechoir 
sont  en  bon  ordre,  se  defendre  pendant  un  jour  ou 
deux,  parfois  meme  un  peu  plus  longtemps,  contre 
une  periode  de  pluies,  en  fermant  tous  les  ventila- 
teurs. 

Pour  cela  il  faut  cependant  que  les  tabacs 
soient  plutot  sur  le  sec  et  il  est  rare,  si  le  mauvais 
temps  se  prolonge,  quelque  etanches  que  soient  les 
sechoirs,  qu'on  puisse  eviter  l'envahissement  de 
l'humidite.  Dans  ce  cas  le  seul  moyen  efficace  est 
l'emploi  des  rechauds  au  charbon  de  bois. 

F.  CHARLAN, 
Chef  du  Service  des  Tabacs. 


LES  STATISTIQUES  DE   PAYES  DANS  LES  MA- 
NUFACTURES DE  CIGARES  DES  ETATS-UNIS 


Le  Bureau  des  Statistiques  de  la  Main-d'oeu- 
vre  du  Departement  du  Travail  a  recu  des  reponses 
de  51  manufactures  de  cigares  montrant,  en  juin 
1918  e;  1919  les  conditions  d'emploi.  II  y  avait 
17,264  persbnnes  employees  dans  ces  51  manufac- 
tures en  juin  Fan  passe,  contre  15.16  pour  cette 
annee,  soit  une  diminuton  de  14.8%.  La  feuille  de 
paye  dans  ces  51  manufactures  tombait  de  $269,- 
237  en  juin  1918  a  $243,630  en  juin  cette  annee,  soit 
une  diminution  de  9.5%. 

II  y  avait  16,265  personnes  employees  dans  ces 
51  manufactures  de  cigares  en  mai  de  cette  annee, 
contre  15,096  en  juin  egalement  de  l'annee  cou- 
rante,  soit  une  diminution  de  7.2%.  La  feuille  de 
paye  dans  ces  etablissements  diminuait  de  $266,-! 
305  en  mai  de  l'annee  courante,  a  $245,689  en  juin,1 
soit  une  diminution  de  7.7%. 
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DANS  LE  DOMAINE  DU  TABAC 


Cinquante  millions  de  cigarettes  achetees  en 
llande  sont  arrivees  recemment  en  Pologne. 
es  se  detaillent  de  15  a  30  pfennings  piece  (8 
■nnings  egalent  deux  cents).  Le  gouvernement 
onais  a  achete  200,000,000  de  cigarettes  ame- 
aines  et  1,000,000  de  livres  de  tabac  americain. 

* 

La  regie  du  tabac  en  Italie  a  eleve  les  droits 

mportation  sur  les  cigares  et  cigarettes  Havane 

Manille,  veritables   ou   d'imitation   a  100  livres 

or,  et  a  55  livres  sur  les  autres  sortes  de  tabac 

nufacture. 

* 

*  * 

A  Alger,  l'industrie  du  tabac  devient  de  plus 

plus  importante.     En    1918,    45,000,000   de    ci- 

res  y  furent  manufactures,  ainsi  que  101,000,000 

paquets  de  cigarettes,   111,000,000  de  tabac  a 

e  et  242  quintaux  metriques  de  tabac  a  chiquer 

a  priser. 

*  * 

A  Nyasaland,  Afrique,  la  recolte  de  tabac  est 
ne  bonne  qualite  moyenne  et  commande  des 
x  elev£s,  les  ventes  etant  faites  a  £  180  la  tonne. 

* 

La  valeur  totale  du  tabac  manufacture  et  ven- 
au  Japon  pour  l'annee  fiscale  prenant  fin  en 


mars  1919,  etait  de  $65,249,793.  La  consomma- 
tion  du  tabac  dans  ce  pays  augmente  considera- 
blement  chaque  annee. 


* 


Les  qualites  ordinaires  de  la  plupart  des  sortes 
de  tabac  sont  rares  aujourd'hui  aux  Etats-Unis. 
Un  important  detenteur  de  feuille  dit  qu'il  est  im- 
possible d'en  acheter  5,000  caisses.  Presque  tout 
le  tabac  mediocre  a  ete  vendu  pour  l'exportation. 


POURQUOI   LES  CIGARETTES  SONT  RARES  EN 
ANGLETERRE 


Des  millions  —  des  centaines  de  millions  —  de 
cigarettes  s'en  vont  en  Belgique  et  en  Hollande, 
pour  la  plupart  etre  reexpediees  en  quelque  endroit 
a  l'usage  de  TAlleniagne.  Les  etrangers  intelli- 
gents  cherchent  tout  le  temps  a  placer  des  com- 
mandes.  Mais  tout  ne  va  pas  comme  sur  des  rou- 
lettes, beaucoup  de  manufacturiers  ayant  assez  a 
faire  avec  leurs  commandes  domestiques  et  colo- 
niales.  II  n'est  pas  douteux  que  les  prix  paves  sont 
bons  et  les  paiements  rapides,  mais  il  arrivera  un 
jour  ou  le  continent  ne  sera  plus  acheteur,  et  alors 
les  maisons  qui  ont  neglige  le  commerce  domes- 
tique  auront  perdu  une  chance  merveilleuse  d'eta- 
blir  leurs  marques.     ("Tabacco"  de  Londres). 


RECOMMANDABLE  SOUS  TOUS  RAPPORTS 

C'est  le  cigare  que  le  fumeur  difficile  tient  a  avoir  pour  toutes  les  occasions  —  un  cigare  qui  est  le 
mime  demain  comme  aujourd'hui  —  il  ne  change  jamais  d'annee  en  annee. 


^ftftOOKE  C/<?4p 


PURE  HAVANA  FILLED 


LES  CIGARES 


7-20-4 


possedent  exactement  les  qualites  qui  edifient  et    conservent    une    clientele.      Permettez-nous    de 
vous  le  prouver  par  une  commande  d'essai. 

The   Sherbrooke   Cigar   Company,    Limited 

Sherbrooke,  Que. 
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1860 


Alors    et     AujourcPhui 

La  fabrique  de  tabac  Macdonald 


TABAC   A    FUMER    EN    PALETTE 

Brier 
Index 
British  Consols 


TABAC  A  CHIQUER  EN  PALETTE 

Prince  of  Wales 

Crown 

Black  Rod  (torquette) 

Napoleon 


Marque  de  fabrique 
enregistree 

Achetez    les   Tabacs    Macdonald    en    bottes    scellees  de  10  lbs. 

II  y  a  quatre  palettes  de  plus  dans  chaque  botte   de  Brier  et  Prince  of  Wales,  donnant 
de  cette  fagon   un   profit  additionnel  au  detaillant  de  60  a  80  cents  par  boite. 

Agents  des  ventes: 

Nouvelle-Ecosse Pyke  Bros.,  Halifax. 

Nouveau-Brunswick Schofield  &  Beer,  St.  John. 

Kingston D.  Stewart  Robertson  &  Sons,  Kingston. 

Ottawa •   .        .       .       .  D.  Stewart  Robertson  &  Sons,  Ottawa. 

Toronto D.  Stewart  Robertson  &  Sons,  Toronto. 

Hamilton Alfred  Powis  &  Son,  Hamilton. 

London D.  C.  Hannah,  London. 

Manitoba  et  Nord-Ouest The  W.  L.  Mackenzie  &  Co.,  Ltd.,  Winnipeg. 

Colombie-Anglaise George  A.  Stone,  Vancouver. 

Quebec H.  C.  Fortier,  Montreal. 

W.   C.   MACDONALD  REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 


gn   ecrivant  aux  annonceur§,  rnentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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TABACS-CIGARES— CIGARETTES 


NOS  PRIX  COURANTS 


Marques  speciales  de  marchandises  dont  les  maisons,  indique:s   en   caracteres  noirs,  ont   I'agence   ou    la    representation   di- 

recte   au   Canada  ou   que  ces   maisons   manufactured    elles-memes   —    Les   prix    indiques   le   sont   d'apres 

les  derniers  renseignements  fournis    par  les  agents  ou  les  manufacturiers. 


IMPERIAL       TOBACCO       COMPANY 
OF    CANADA,    LIMITED 

CIGARETTES 

Boites  Prix  Prix 
de       pjr     par 
boite  1,000 
Gloria  en  boites  de  6—600  $6.30  $10.50 
Bouquet,  en  boites  de 

6   .- —600    6.30    10.50 

Sweet      Sixteen.      en 

boites  de  6 —600    6.30    10.50 

Derby,  en  boites  de  6—600    6.48    10.80 
Old    Gold,    en    boites 

de  6 —600    6.48    10.80 

Guinea  Gold,    en   boi- 
tes de   10    —500    6.15    12.30 

Player's   Navy  Cut, 

en  boites   de   10    .  .—500    6.15    12.30 

en   boites    de   20    ..—500    6.15    12.30 

en    boites     en     fer- 

blanc    de    50    .  .     .  .—  50      .62    12.30 

en     boites     en     fer- 

blanc  de    100    ..    ..—100    1.23    12.30 
Swcot      Caporal,      en 

boftes   ile   10    ..    ..—500    6.15    12.30 

en     boites     en     fer- 

blanc    de   50    . .     . .—  50      .62    12.30 
Old    Chum,   en   boites 

de    10 —500    6.15    12.30 

Gold   Crest,  en  boites 

de    20    ' —500    5.25    10.50 

The     dreys,      en      pa- 

quets   de   20    ..     ..—100    1.50    15.00 

en  paquets  de  20.  .—500  7.50  15.00 
Fatima,     en     paquets 

metalliques  de  20—200  2.90  14.50 
Richmond        Straight 

Cut,  No  1  —  Bouts 

en    liege    ou     unis, 

en   boites   de   10    .  .—200    3.20    16.00 

en    boites    en     car- 
ton  de  20 —200    3.20    1600 

en    boites    en     fer- 

blanc  de  50  .  .  .  .—  50  .80  16".00 
Calabash      —      forme 

ovale,       bouts       en 

liege    —    en    boites 

de  10 .  .—250    4.00    16.00 

Cairo   —    avec    fume-  . 

cigarettes     en     car- 
ton —  en  boites  de  ■ 

10 —500    8.00    16.00 

Zola  —  avec  fume-ci- 
garettes   en    carton 

—en  boites  de  10..— 250  4.00  16.00 
Hassan  —  bouts     en 

liege   —   en    boites 

dc    10 —500    6.15    12.30 

Mecca  —  bouts   unis 

-  en  boites   de   10—500    6.15    12.30 
Nizam  —  bouts   unis 

-  en   boites   de   10—500    6.15    12.30 
Nizam   —   bouts      en 

b'ege  — ■  en     boites 

de  10 —500    6.15    12.30 

Hyde    Park    —    bouts 

unis    —  en      boites 

de   10 _100    1.90    19.00 

en    bctt.es    en     fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  1.90  19.00 
Murad    —  bouts   unis 

-  en   boites   de   10—250    4.7B    19.00 
pn     hoUps     pn     fer- 

blanc    de    50    .  .    .  .—  50      .95    19.00 


en    boites     en     fer- 
blanc  de   100    . .    .  .—100    1.90    19.00 
Mogul    —    bouts    unis 

—  en   boites   de   10—250    4.75    19.00 
en     boites     en     fer- 

blanc    de    50    . .     . .—  50      .95    19.00 

en     boites     en     fer- 

blanc  de   100    ..    ..—100    1.90    19.00 
Mogul    —    bouts     en 

liege    —    en    boites 

de    10 —250    4  75    19.00 

en     boites     en    fer- 

blanc    de    50    . .     . .—  50      .95    19.00 

en     boites     en     fer- 

blanc   de   100    ..    ..—100    1.90    19.00 
Dardanelles  —  en  boi- 
tes de   10   —  bouts 

en   liege    (ovales) .  .— 250    4.75    19.00 

bouts         argentes 

(ovales)     —250    4.75    19.00 

bouts  unis    (ovales)— 250    4.75    19.00 
Yildiz       Magnums    — 

bouts     dores  —  en 

boites   de    10    ..     ..—250    7.50    30  00 

en    boites     en     t'er- 

blanc  de    100    . .    ..—100    3.00    30.00 
Yildiz       Magnums    — 

bouts     en     liege  — 

en    boites   de    10    .  .     250    7.50    30.00 

en     boites     I'll 

blanc  de   10Q    .  .    .  .—100    3.00    30 
Yildiz      Magnums    — 

bouts       unis    —    en 

boites   de    10    .  .    . .-  250    7.50    30.00 
Imperial      P  l  e  u  r  — 

bouts      dorSs   —   en 

boites    fle    10    .  .    .  .  25    25.00 

en     boites     en'    fer- 

blanc    de    no    .  .     .  .—  50    1.25    25.00 

e:i     boites     en     fer- 

blanc    dc -100    2.50    25.00 

Imperial       F  1  e  u  r  — 

bouts       unis    —    en 

boites   de    10    .  .    .  .—100    2.40    24.00 
Pall    Mall,    Originales 

— bouts    en    liege — .      ■  '  • 

en   boites   de   10    ..—250    6.00    24  00 

en  boites   de   20    ..—200    4.80    24.00 

en     boites     ouatees 

de   50 ..—  50  T.20    24.00 

en     boites     ouatees 

de  100 —100    2.40    24.00 

Pall    Mall.    Originales 

—  bouts  unis  —  en 

boites   plates   de  10—100    2.40    24.00 

en     boites     ouatees 

de  100 —100    2.40    24.00 

Pall       Mall.       format 

royal  —  bouts  -  en 

liege    —    en    boites 

ouatees  de  10  . .    .  .  -100    3.20    32.00 

en     boites     ouatees 

de    50 —  50    1.60    32  00 

de   100 —100    3.20    32.00 

Egyptian    Deities.    No 

3  —  bouts  unis  — 

en      boites      plates 

de   10 —100    2  40    24.00 

Egyption    Deities.    No 

3  —  bouts  en  liege 

—  en  boites  de  10—100    2.40    24.00 
Maspero,     No     22  — 
(ovales)   —  en  boi- 
tes  de    10    —250    4.75    19.00 

i 


en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    .  .    . .—  50      .95    19.00 

en     boites     en     fer- 

blanc   de   100    ..    ..—100    1.90    19.00 
No  31,  (ovales)  —  en 

boites   de   10    . .     .  .—250    4.75    19.00 

en    boites     en     fer- 

blanc    de    50    ..    . .—  50      .95    19.00 

en    boites     en    fer- 

blanc  de  100    . .    .  .—100    1.90    19.00 
Maspero,  No  39,  (ron- 

des)    —  en      boites 

de  10 —100    3.20    32.00 

en    boites     en     fer- 

blanc    de    50    .  .     .  .—  50    1.60    32.00 

en    boites     en     fer- 

blanc  de   100    .  .    .  .—100    3.20    32.00 
No  41,  (rondes)  —  en 

boites    de    10    ..     ..—100    4.00    40.00 

en     boites     en     fer- 

blanc    de    50    . .     .  .—  50    2.00    40.00 

en     boites     en      fer- 

blane    de    100    ..    ..—100    4.00    40.00 
Three     Castles   —   en 

boites    en    fer-blanc 

Stanches    de    :^    ..—  50    1.20    24.00 

en     boites     en     fer- 
blanc     dec(  rees    de 

100      —100    2.40    24.00 

on    cartons    do    10..— 100    2  10    24.00 
Gold   Flake  —  en  boi- 
en      fer-blanc 

Stanches    de    50    ..—  50    105    21.00 
paquets   de  10.  .—500  10.50    21.00 

en    boites   de    10    ..—500  10.50    21.00 
tan,    (donees)    — 

en     boites     en     fer- 

blanc    Stanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en    cartons    de    10 .  .—500  10.50    21.00 

en    cartons    de     10 

avec      fume-cigaret- 
tes     —50010.50    21.00 

Capstan     (moyennes) 

en    boites    en    fer- 
blanc    Stanches    de 

50    .  .     .. —  50    1.05  .21.00- 

en  cartons   de   10.  .—500 10.50    21.00 

en    cartons    de     10 

avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Wild  Woodbine  —  en 

paquets  de  10  ..—500  8.00  16.00 
Vafladis      (Bulak)   — 

boites   de   10    . .     .  .—200    3.80    19.00 

boites    en    fer-blanc 

de    50 —  50      .95    19.00 

boites    en    fer-blanc 

de   100 —100    1.90    19.00 

Otto    de    Rose  —  en 

boites    de    10    ..     ..—500  10.50    21.00 
Petits  Cigares  Colum- 
bia,    en    boites    de 

10  —100    2.00    20.00 

en    boites   de    10    .  .—200    4.00    20.00 

Prix  sujets  a  chanqements  sans 
avis. 

Toutes  commandes  sujettes  a  l'ac- 
ceptation  du  Bureau  de  Montreal  et 
sux  autres  prix  en  cours  au  jour  de 
I'envoi. 
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PETITS   CIGARES 


Boltes  Prix 

de       par 

boite 

New  Light  —  en  pa- 

quets    de    10    .  .    .  .—200  $2.55 

Sub     Rosa      Cigarros 
— en  boites  de  10..— 500    6.38 

Vice   Roy   —   en    boi- 
te   de    10    —500    G.38 

Le  Roy — en  boites  de 

10 —200    2.55 

Recruits  —  en  boites 

en  bois  de  50    . .    . . —  50    1.00 

Columbia  —  en     boi- 
tes  de  10    —100    2.00 

en  boites  de  10    .  .—200    4.00 

Bunty  —  en    paquets 

de  2 —100    2.00 

en  paquets  de  4    . . — 100    2.00 

Empire  —  en     boites 

de  10 —  50    1.20 

Royal  Club  —  en  pa- 
quets de  5 — 100    2.40 

Florodora  —  en      pa- 
quets de  3 — 100    2.50 


Prix 

par 

1,000 

$12.75 

12.75 

12.75 

12.75 

20.00 

20.00 
20.00 

20.00 
20.00 

24.00 

24.00 

25.00 


TABACS    A    FUMER    COUPES 


La  livre 
Seal  of  North  Carolina  — 
boites  en  fer-blanc,  %  livre..  $1.65 
poches  1/7,  boites  de  5  livres  1.65 
Old  chum — 
boites  en  fer-blanc  y2  livre..  1.50 
boites    en     fer-blanc     1    livre, 

cartons   de   3   livres 1.50 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres       1.44 

sacs  1/7,  boites  de  5  livres..     1.65 
Puritan    Cut   Plug— 

boites  en  fer-blanc  %  livre  ..     1.50 
Meerschaum — 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres         1.44 

poches  1/7.  boites  de  5  livres     1.65 
Piccadilly  London  Smoking  Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
paquets     1/9    livre,    en    feuil- 

lets  metalliques 2.15 

boites  en  fer-blanc  %   livre..     2.15 
Coronet    Smoking    Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  1/5  livres     2.15 
boites    en    fer-blanc    1/9    livre     2.15 
West  End    Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 
boites    en    fer-blanc    %    livre, 

cartons  de  3  livres 1.50 

Bull    Durham — 
sacs  1/9.   cartons   de  5  livres     1.80 
sacs  1/15,  cartons  de  5  livres     1.80 
Unique — 
paquets   1/15,   boites   de   5  li- 
vres       1 .  20 

paquets  1  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1 .  20 

paquets  %  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1 .  20 

Duke's   Mixture    (Granulated)  — 

sacs  1/13,  cartons  de  5  livres     1.60 
Pure  Perique — 
boites  en  fer-blanc   %   livre . .     2.60 
boites  en  fer-blanc   %  livre..     2.60 
Repeater — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  1/9,  boites 

de  2  livres 1.75 

boites    en    fer-blanc    %    livre, 

boites  de  2  livres 1.50 

Snap — 

paquets  1/13,  boites  de  2  liv.     1.05 
Old  Virginia — 
boites  en  fer-blanc   %   livre . .     1.30 
paquets  1/15,  boites  de  5  liv.     1.20 
paquets   1    livre,    boites    de    5 
livres 1.20 


paquets   %   livre,  boites  de   5 

livres 1.20 

Social  Mixture — 
paquets  1/12,  boites  de  2  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  %  livre  . .     1 .  50 
Red  Mixture — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 
St-Leger    (Sliced)  — 
boites  en  fer-blanc  1/8,  carton 

1  Hvrp i  .85 

Calabash    Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre     2.15 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 
1/9  livre  (empaquete  en  feuil- 

les    metalliques)     2.15 

TABACS    A    CIGARETTES 

La  livre 
B.    C.   No   1— paquets   1/15,   boi- 
tes de  2  livres $1.80 

Southern   Straight  Cut — paquets 

1/15,   boites   de   2  livres    ..     1.80 
Sweet  Caporal  —  paquets  1/15, 

boites   de  2  livres 1.80 

Ali-Baba — paquets    1/15,    boites;  > 

de  2  livres 1 .  80 

Tono  Sama — boites  en  fer-blanc 

%   livre,   boites  de  2  livres     1.50 
TABAC    COUPE 
Brahadi's    Celebrated    Mild    and    Best 
No   1,   Guard's   Mixture 

La  livre 

boites   en  fer-blanc  1/8  livre   . .   $2.40 

boites  en  fer-blanc  1/4  livre   ..     2.40 

boites    en    fer-blanc    %   livre    ..     2.40 

boites  en  fer-blanc  de  1  livre   ..     2.40 

Brahadi's  old  Leaf  No  2,  Guard's 

Mixture 

boites  en  fer-blanc  1/8  livre   ..   $2.00 

boites   en   fer-blanc    %    livre    ..     2.00 

boites   en   fer-blanc    %    livre    ..     2.00 

boites  en  fer-blanc  de  1  livre..     2.00 

TABACS    IMPORTES    A    FUMER    DE 

WILLS 

La  livre 

Capstan  Mixture $2.55 

Capstan   Navy   Cut 2.55 

Traveller 2.55 

Westward   Ho  Mixture 2.35 

Ocean    Mixture 2.25 

Black   Cut   Cavendish 2.35 

Gold   Flake 2.55 

Liverpool   Irish   Twist 1.85 

Superfine   Shag 2.35 

Old  Friend  Shag 2.35 

Sweet  Chestnut 2.85 

TABAC    A    CIGARETTES    DE    WILLS 

La  livre 

Three    Castles $2.65 

TABAC    A    FUMER    PLAYER 

La  livre 
Navy  Cut $2.55 

TABACS    IMPORTES 

La  livre 

Navy   Mixture $2.55 

TABACS    A    CIGARETTES    PLAYER 

Navy  Cut $2.55 

TABAC    A     FUMER    DE     RICHMOND 
CAVENDISH 

Pioneer $2.55 

TABACS  A  FUMER  DE  LAMBERT 
&  BUTLER 

Lob    Cabin $2.55 

Viking 2.55 

Warlock 2.35 

Varsity  Mixture 2.65 

Garrick  Mixture 2.85 

Frontier  Mixture 2.55 

Waverly  Mixture 2.45 

May  Blossom 2.55 

TABAC    DE    MACDONALD 

Cut   Golden   Bar $2.65 

TABAC  A  FUMER   DE  F.  &  J.  SMITH 

Glasgow    Mixture $2.55 

TABAC   A   FUMER   DE   J.  &   F.   BELL 
Three   Nuns $2.85 


TABAC    D'OGDEN 

St.  Bruno $2.55 

St.  Julien 2.35 

TABACS    A    FUMER    DE    LA    CIE 

WESTMINSTER 

(en  cartons  de  1  livre) 

Westminster   Sliced  Plug    ..    ..  $2.5» 

TABACS     A     FUMER     AMERICAINS 

La  livre 

Pride    of   Virginia $2.20 

Old   English    Curve    Cut    ..     ..     2.35 

Peerless 1.75 

Union  Leader 1.6O 

Tuxedo   Granulated   Plug    ..    ..     1.95 

Velvet 1.75 

Lucky  Strike 2.35 

Lucky   Strike    (Roll    Cut)    ..     ..     2.35 

Mayo's  Cut  Plug 1.65 

Rose  Leaf  (Fine   Cut  Chewing)     2.10 

Westover  (Plug) 1.70 

TABACS    AMERICAINS    EN    PALET- 
TE,   A    CHIQUER 

La  livre 

Battle  Axe $1.85 

Piper  Heldsieck 1.85 

Horseshoe 1.65 

Star 1.60 

Spear  Head  . .  , 1.65 

Climax 1.65 

TABAC    A    PRISER 
National  Tobacco   Co.,   Limited 

La  livre 
Copenhague,    par    douzaine    de 

boites $1.40 

Horseshoe,     par     douzaine     de 

boites 1.40 

TABAC    COUPE 

La  livre 

Forest  and  Stream $1.44 

Great  West 1.12 

Master  Workman 1.12 

TABAC   A  CHIQUER    NOIR 

La  livre 

Black  Watch $1.20 

Club   . ': 1.00 

Currency 1.00 

Currency  (Bars) 1.00 

Old  Fox   (Plug  2x3) 1.00 

TRESSES 

Favorite $1.15 

MicMac 1.15 


Lisle   de  Prix  des  Tabacs  Haches 

-DE  — 

La  Cie   de  Taba:  Montcalm, 

JOLIETTE.  P.  Q. 

Ces  prix  sont  sujets  a.  changements, 
suivant  la  hausse  ou  la  baisse  des  prix 
du  marches 
22leme  Extra  en  paquets  de  1-14.  $1.15 

en  Yn  en  J/2  et  en  lb 1.10 

Quesnel  en  paquet  de  1-14  ....     1.05 

en  '/4  en  y2  et  en  lb 1.00 

Rouge  et  Quesnel  en  pqt  de  1-14.     1.00 

en  J/4  en   Vz  et  en   lb 0.95 

Parfum   d'ltalle   en   pqt   de   1-14.    1.05 

en   i/4  en   y2  et  en  lb 1.00 

Havane  doux  en  paquet  de  1-12.    0.85 

en  ',4  en  >/2  et  en  lb 0.80 

Rouge  en  paquet  de  1-12  ....     0.85 

en   '/i  en  \/2  et  en   lb •  .80 

Special  en  paquet  de  1-16,  Yn,  yz 

et  en  lb 0.65 

Twists  (torquettes)  en  1-13  .   .   .     1.00 

Rolls  en  1-5  et  en  1-8 1.00 

Tous  ces  tabacs  sont  vendus  strlcte- 
ment  NET  a  30  Jours,  ou  5%  a  15  Jours 
de  la  date  de  I'expeditlon.  F.  O.  B. 
Jollette  par  Express. 

Tout  paquet  ou  boite  dont  le  timbre 
du  gouvernement  sera  deteriore.  en 
cas  de  retour  de  cette  marchandise,  le 
cout  de  ce  timbre  sera  charge  au  client, 
car  il  sera  d'aucune  valeur  pour  nous. 
Demandez  nos  listes  de  prix  de  tabac 
en  feuilles  et  cigares. 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


Mercredi  soir,  le  1er  octobre  1919. 

II  n'y  a  pas  eu  d'autre  changement 
r  le  marche  local  des  pores  vivants 
er  par  suite  du  fait  que  les  stocks 
t  ete  moins  considerables  que  ceux 
I'on  attendait  et  pour  lesquels  il  y 
u  une  demande  plus  considerable  de 
part  de  maisons  de  salaison  qui 
avaient  pas  ete  sur  le  marche  de- 
is  quelque  temps  et  d'assez  bonnes 
faires  ont  ete  faites  sur  les  lots 
oisis  de  $17.50  a  $18  les  100  lbs, 
sees  en  descendant  des  chars.  D'un 
tre  cote,  le  marche  des  pores  abat- 
s  a  ete  plus  faible  et  les  prix  ont 
e  reduits  de  $1  les  100  lbs,  avec  des 
ntes  de  stock  frais  aux  abattoirs  de 
5.50  a  $26  les  100  lbs. 
Un  ton  plus  faible  s'est  developpe 
jourd'hui  sur  le  marche  des  viandes 
mees  et  les  prix  des  jambons  ont 
i  reduits  de  3c  la  lb.  et  ceux  du 
con  de  2c,  baisse  que  I'on  attribue 
la  recente  faibles6e  des  pores  et  a 
ugmentation  des  offres  du  produit 
i.  Un  bon  commerce  a  ete  fait  au- 
ird'hui  et  des  ventes  de  jambons 
8  a  10  lbs  ont  ete  faites  de  35c  I 
:  la  lb.;  de  12  a  15  lbs,  de  33c  et 
is  pesants  a,  32.  Le  bacon  a  de- 
jner  s'est  vendu  de  44c  a  45c  et  le 
indsor  desosse  et  le  bacon  prepare 
50c  la  livre. 

n'y  a  pas  eu  de  changement  mar- 

sur  les  prix  du  saindoux,  mais  le 

i  du  marche  est  facile  par  suite  des. 

res  liberales   qui    sont   faites   et    la 

ninution  de  la  demande  ces  derniers 

nps.     Le  marche   aujourd'hui    a   ete 

ptot  tranquille    avec    des    ventes   de 

rietes  de   saindoux    pur   de   31J/2C   a 

2C   la   lb.   en    seaux   de    bois   de   20 

et  de   la   graisse   vegetale   de   30c 

50'/2c  la  lb.  en  seaux  de  bols  de  20 

I  -     Les  arrivages  de   provisions  au- 

j ird'hui  ont  consiste  en  50  barils  de 

re,    235    paquets    de    saindoux,    199 

t  tes  de  jambon  et  de  bacon  et  1429 

Hiiets  de  viandes   en    boTtes. 

EC      LA      DEMANDE       REDUITE 
POUR    L'EXPORTATION,    LES 
PORCS    DECLINENT. 

Viandes  fraiches.  —  En  vue  du  fait 
i  le  commerce  de  ('exportation  pour 
bacon  a  ete  reduit  dernidrement 
suite  de  ('accumulation  de  gros 
s  en  Angleterre,  les  tendances  ont 
vers  la  baisse  pour  le  pore  et  ses 
duits.  Les  pores  vivants  ont,  par 
te,  continuer  a  decliner  de  $18.00 
H8.50  le  quintal.  Les  memes  ten- 
ices  de  prix  s'appliquent  au  pore 
pare  ainsi  qu'aux  divers  morceaux 


.  .      0.35 

. .     0.39 

.  .     0.39 

.  .     0.39 

.      0.25 

.     0.31 

.      0.26 

.  .     0.15 

.     0.34 

de  choix.  II  y  a  peu  ou  pas  de  chan- 
gement dans  le  prix  du  boeuf,  des 
veaux,  des  agneaux  ou  des  moutons. 
Un  mouvement  satisfaisant  continue. 
Nous  cotons: 

Pores  vivants 17.50  18.50 

Pores,  pr6par6s — 
Tu6s  aux  abattoirs,  petits 

65.90   lbs 28.00 

Truies    (pesantes)    .     .     .   21.00  22.00 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore    

Gigot  de  pore  (trimmg) 
Longes  (trimmers)  .  .  . 
Longes  (non  trimmers)    . 

Cotes,  Spare 

Epaules  (trimmers)   .    .    . 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers) : 
Quartiers   derriere    .     .     . 
Quartiers  devant    .... 

Longes    

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 

Hanches 0.22     0.25 

(Vaches)  — 
Quartiers  derriere  ....     0.20     0.22 

Quartiers    devant 0.12 

Longes 0.27 

Cdtes 0.23 

Chucks 0.11 

Hanches 0.18 

Veaux  (suivant  qualitS)   .     0.22     0.28 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb 0.25   . 

Mouton 0.16 

LES  JAMBONS  BAISSENT  ENCORE, 
DE  MEME  QUE  LE  BACON 
Viandes  Preparees.  —  Un  declin 
marque  a  ete  enregistre  au  cours  de 
la  semaine  sur  les  prix  des  diverses 
pesanteurs  de  jambon  prepare.  On 
attribue  ce  declin  a  la  diminution  de 
la  demande  pour  I'exportation,  et  aus- 
si  a  un  surplus  de  stock  un  peu  plus 
considerable  ici,  le  commerce  de  I'ete 
se  fait  presentement  en  petites  propor- 
tions. Le  bacon  des  diverses  varietes 
a  egalement  baisse.  Le  boeuf  et  le 
pore  en  baril  ont  ete  baisse  de  prix. 
Les  tendances  portent  vers  un  flechis- 
sement. 

Nous  cotons: 

Viandes  pr6par6es — 

Jambons: 

Medium,  funics,  la  lb — 
(Poids)    12-14    lbs    .     .     . 

14-20 

20-25 

25-35 0.30 

Dos— 
Ordinaire 0.48 

Bacon — 
D6jeuner,  la  lb.    (suivant 

quality) 0.48 

Roule\  la  lb 

Viandes  salves  seches — 
Long   (clar)    bacon 

Pore  en  baril — 
Canadian    short    cut     (lb.) 

morceaux    30-40 63.00 


0.42 
0.41 
0.31 


0.54 


0.54 
0.37 


Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux   40-50 67.00 

Pore,  lourd   (baril) 54.00 

LES    VIANDES    CUITES     PEUVENT 
ETRE    ACHETEES    A    MEIL- 
LEUR    MARCHE. 
Viandes  cuites.  —  Par  suite  des  ten- 
dances  generales   vers   la   baisse   pour 
le   pore  et  ses   produits,  les  commodi- 
tes  faisant  partie  de  la  liste  des  vian- 
des cuites,  les  prix  des  diverses  vian- 
des ont  ete  reduits  cette  semaine.  Les 
jambons    cuits,    la    langue,    etc.,    peu- 
vent    etre   achetes   a    meilleur   marche 
et    ils    peuvent    descendre    a    des    ni- 
veaux  plus  bas  encore. 
Nous   cotons: 

Tete  en  fromage 0.15 

Langue  de  boeuf  en  gel6e,  choix  0.62 

Langue  de  pore  en  gel^e   .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.    .    .    .  0.30 

Jambons,  rotis 0.65 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  r&tis 0.63 

Jambons,  cuits 0.62 

Epaules,  rdties 0.53 

Epaules,  bouillies 0.52 

Pat<§s  de  pore   (douz.)    ....  0.80 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.16  0.17 

LE  MARCHE  DU  SAI NDOUX  FACILE 
IL   DEVRAIT   BAISSER    ENCORE 
Saindoux.    —    Les    tendances    sont 
decidement   plus   faciles   pour   le   sain- 
doux pur  et   il   ne  sera  pas  surprenant 
du   tout  de   voir   une  autre   baisse  des 
prix  au  cours  de  la  semaine.     Avec  le 
pore   sur  sa   base   presente   et  avec    la 
probability    de    prix    plus       reduits    le 
saindoux    est    certain    de    devenir   sur 
une  base  de  prix  reduit.     La  demande 
de   la  saison  est  bonne. 
Nous   cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb 0.34 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0.34J 

Seaux,   20  lbs,   la  lb.    .    .     0.34  0.35 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb.  .  .     0.36  0.37 

LA    GRAISSE    VEGETALE     BAISSE; 

LES    MARCHANDISES    EN 

CAISSE    AUSSI 

Graisse    Vegetale.    —    Des    prix    plus 

bas    sont    en    vigueur    pour    la    graisse 

vegetale  en  caisse,  le  crisco  etant  cote 

actuellement  a  $12  la  caisse.    C'est  un 

declin  de  plus  de  $2  au  cours  des  der- 

nieres  semaines.     Quant   a    la   graisse 

vegetale   a    la   pesee   et  en   morceaux, 

il    y    a    eu    un    flechissement   du    ton, 

mais    peu    de    changements    opt    ete 

faits.      Des    prix   plus   bas  seront   pro- 

bablement   en    vigueur   ces   jour-ci. 

Nous  cotons: 
Tierces,  400  lbs,  la  lb.    .     0.29J  0.30 

Tinettes,    50    lbs 0.30* 

Seaux,  20  lbs,  la  lb 0.30| 

Morceaux  de   1  lb.  la  lb 0.32 
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LA  MARGARINE  EST  SOUTENUE 
ET  LE  MOUVEMENT  BON. 

Margarine.  —  Les  prix  sont  soute- 
nue  sans  changement  pour  la  marga- 
rine et  le  mouvement  continue  d'etre 
bon  pour  la  saison.  Les  perspectives 
portent  vers  un  meilleur  mouvement 
de  vente  des  que  la  temperature  sera 
plus  froide. 

Margarine: 
En     moules,     suivant     la 

quality   la  lb 0.35     0.39 

En    tinettes       suivant    la 

quality    la   lb 0.31     0.34 

LE   BEURRE   A   MONTE 

Beurre.  —  Les  arrivages  de  beurre 
aujourd'hui  ont  consiste  en  1057  pa- 
quets,  compares  a  700  pour  le  meme 
jour  de  la  semaine  derniere  et  1,008 
pour  la  date  correspondante  il  y  a  un 
an.  Les  exportations  de  beurre  de  ce 
port  la  semaine  derniere  ont  ete  de 
2,055  paquets,  soit  une  diminution  de 
1,434  paquets  compares  a  ceux  de  la 
semaine  precedente,  et  le  chiffre  total 
des  expeditions  pour  la  saison  a  date 
a  ete  de  41,094  paquets.  A  la  vente 
a  I'encan  d'aujourd'hui,  la  concurren- 
ce entre  les  acheteurs  locaux  pour 
les  offres  a  ete  plus  vive  et  par  suite 
ont  monte  de  !^c  a  3£c  |a  lb.  sur  ceux 
de  vendredi  dernier.  Toutefois,  cela 
n'indique  pas  qu'il  y  a  eu  un  change- 
ment marque  dans  la  condition  gene- 
rale  du  marche,  vu  que  le  commerce 
a  un  caractere  purement  local,  une 
petite  ou  pas  de  demande  du  tout 
existant  des  sources  exterieures  pour 
les  stocks.  Le  volume  des  affaires  en 
gros  n'est  pas  considerable. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cremerie  pasteurise'  .    .    .  0.54]  0.54| 

Le   meilleur  cremerie   .   .  0.54  \  0.54  J 

Bon   cremerie 0.53J  0.53J 

Le  meilleur  de  ferine  .  .  .  0.50     0.51 

LES  EXPORTATIONS  DE  FROMA- 
GE  MOINS  CONSIDERABLES 

Fromage.  —  Les  arrivages  de  froma- 
ge  aujourd'hui  ont  consiste  en  6,165 
boites,  contre  4,963  pour  le  meme 
jour  de  la  semaine  derniere,  et  9,003 
pour  la  date  correspondante  il  y  a  un 
an.  Les  exportations  de  fromage  de 
ce  port,  la  semaine  derniere,  ont  ete 
les  moins  considerables  de  toute  cette 
saison.  Seulement  4,620  bottes  ont 
ete  expedites,  soit  une  diminution  de 
5,261  bottes  comparees  a  celles  de  la 
semaine  precedente.  Le  ton  du  mar- 
che est  plus  fort  et  des  prix  plus  ele- 
ves  sont  payes  aux  halles  de  la  cam- 
pagne. 

Le  Comite  de  I'exportation  du  fro- 
mage canadien  paiera  les  prix  Sjui- 
vants  pour  tout  .  le  fromage  livre  a 
Pentrejpot  a  Montreal.  ,  . 

Nous  cotons: 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24J 

No.  3,  la  lb 0.24 


LES  OEUFS  FRAIS  A  68c;  ILS  PEU- 
VENT  MONTER  ENCORE 
Oeufs.  —  La  demande  pour  I'ex- 
portation et  la  consommation  domes- 
tique  est  tellement  considerable  que 
les  prix  ont  ete  augmentes  de  2  a  3c 
la  douzaine  au  cours  de  la  semaine. 
Cette  hausse  s'explique  facilement  si 
Ton  prend  en  consideration  la  diminu- 
tion de  la  production  qui  se  produit 
generalement  a  cette  saison  de  I'an- 
nee.  On  s'attend  a  voir  monter  les 
prix  encore.  Les  arrivages  ont  ete 
considerables,  mais  la  consommation 
a  ete  considerable. 

Oeufs  strictement  frais 0.68 

De  choix ....  0.64 

No  1 0.5$ 

No  2 0.50 

LE  PRIX  DES  VOLAILLES  VIVAN- 
TES  BAISSE. 
Volailles  vivantes.  —  Par  suite  du 
fait  qu'une  quantite  considerable  de 
volailles  de  qualite  inferieure,  nous 
arrive  de  la  campagne  les  marchands 
de  provisions  ont  commence  a  faire 
leur  choix  et  il  y  a  eu  un  changement 
important  dans  les  prix  d'achat  qui 
ont  baisse  au  cours  de  la  semaine. 
Les  achats  sont  bien  maintenus,  mais 
le  mouvement  pourrait  etre  plus  con- 
siderable. 

LE    COMMERCE     DU     POISSON 

EST      BON. 

Poisson.  —   Les  tendances  sont   plus 

faciles  pour  le  poisson  marine  et  sale 

et   I'enquete   pour  ces   poissons  se   de- 

veloppe   superbement.      Le    harang,   la 

morue   et   le   saumon   de   cette   variete 

vont   probablement   baisser.      Les   prix 

pour  ces   diverses   varietes  seront  au- 

dessous   du    niveau   de   ceux  de   1918. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11     0.12 

Dor<§ 0.22 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr6par6es) 0.15 

Gaspe>eaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12     0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Fldtan,  Est   ...    . 0.24 

F16tan,  Ouest 0.23     0.24 

Morue,  tranche^    ....     0.10     0.12 
Morue  pour  le  marche"     .     0.07     0.08 

Carrelets 0.07     0.09 

Crevettes 0.40 

Homards   vivants 0.45 

Petit   brochet    (pike),    la   lb.     .   0.13 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.28     0.30 

Saumon  de  Gaspe"   ....     0.35     0.40 

Truite  des  Lacs   .....      0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson   blanc 0.17     0.18 

Truite  de  ruisseaux  .    .    .     0.35     0.40 

L'EPICERIE 
Avec  des  affaires  plutot  tran- 
quilles  dans  le  commerce  du  gros, 
par  suite  probablement  ac  la  mau- 
vaise  temperature,  il  n'y  a  pas  beau- 
coup  de  changements  marques  a  en- 
registrer. 

En   fait  d'avances  deux   marques  de 


cafe  ont  monte:  Maracaibos  et  Ja- 
maicas.  Le  marche  est  rerme.  La 
raffinerie  de  sucre  Canada  a  haussi 
le  prix  de  son  sucre  raffine  qui  est 
maintenant  cote  a  $10.75.  Le  prix 
de  I'orge  et  de  I'avoine  a  monte  au 
cours  de  la  semaine,  Les  patates  aus- 
si   ont  subi   une   hausse. 

II  y  a  eu  des  declins  dans  les  prix 
de  I'huile  a  salade,  la  resine,  i'alcool 
de  bois,  I'avoine  roulee,  la  rarine  a  a- 
voine  et  les  oignons.  Si  le  marche  du 
mais  continue  d'etre  a  la  Daissc,  on 
peut  s'attendre  a  un  declln  ou  prix 
des  farines  de  ble  d'lnde. 

On  s'attend  de  faire  de  Donnes  af- 
faires a  present.  Le  mauvais  temps 
a  nui  au  commerce  de  la  semaine  der- 
niere, mais  on  espere  que  tout  Ira 
mieux  a   present. 

L'HUILE    A    SALADE       BAISSE      DE 

MEME    QUE    LA    RESINE    ET 

L'ALCOOL   DE   BOIb. 

Huile,  Resine,  Alcool.  —  L'huile  a 
salade,  marque  Union,  a  baisse  de  30c 
le  gallon  a  $3.  Cette  baisse  s'appiique 
aux  canistres  d'un  gallon.  t_e  prix  en 
baril  a  baisse  de  25c  le  gallon.  Le 
prix  de  la  resine  a  baisse  cie  isc  par  ■ 
10  livres  a  $9.75  en  bariis.  i-'alcool  i 
de  bois  a  baisse  de  25c  le  gallon  a 
$1.75. 

UNE    AUTRE    HAUSSE    SUR    LE 
SUCRE    RAFFINE 

Sucre.  —  Le  seul  changement  a  en- 
registrer  au  cours  de  la  semaine  suri 
la  liste  du  sucre  est  une  nausse  de 
35c  le  quintal  pour  le  sucre  raffine  de 
la  Raffnierie  Canada.  Les  differen- 
ces sur  les  divers  sucres  mous  ont, 
naturellement,  change  en  consequen- 
ce. Le  sucre  est  actuellement  fondu 
regulierement  et  il  y  a  beaucoup  d'a- 
melioration  chaque  semaine  dans  la 
production  avec  le  resultat  que  des 
approvisionnements  plus  considera- 
bles sont  livrees  au  detailleur  et  au| 
consommateur.  On  s'attend  a  une  plus 
grande  amelioration  encore  sur  ce 
marche. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule   ....  11-00 1 

Acadia,  extra  granule" 

St.  Lawrence,  extra  granule"  .  .  1100 
Canada,  extra  granule"   ....  10.' 
Dominion  cristal  granule"  ....  11.0" 

Glace\  bariis 11-00 

Glace\   (boites  de  25  liv.)    .    .    .  11-2 
Glace\  (boites  de  50  liv.)    .    .    .  11-40 

Glace\  1  livre ....••■■ 

Jaime  No  1  ...   ." 1060 

Jaime  No  2  or 10.25  10.51 

Jaune  No  3   . 
Jaime  No  4 
En  poudre,  bariis 
En  poudre, 


10.10 

..  50s 11.00 

En  poudre,  25s "  •  U-30 

Cubes  et  d(5c.  100  lbs   .    . 

Cubes,  boites  de  50  lbs 

Cubes,  boites  de  25  lbs 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 11 


11.65J 


LES    TOMATES    EN    BOITES    SE 
VENDENT   BIEN. 

Conserves.  —  II  y  a  eu  un  mouve- 
;nt  considerable  pour  les  tomates. 
i  vente  des  autres  legumes  en  boi- 
s  est  limitee,  vu  que  nous  sommes 
la  saison  des  varietes  frarches.  Les 
jits  en  conserves,  aussi  se  vendent 
jtot  en  quantite  limitoe.  t_es  nou- 
aux  fruits  commencent  a  arriver 
us  forme  de  conserve  et  de  certai- 
s  varietes  nous  aurons  des  stocks 
nsiderables  pour  le  commerce  de 
iver. 

)NSERVES  DE  FRUITS 
Nous   cotons: 
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i  morceaux  Paris,  barils 

10.55 

«            < 

100  lbs  .   .   . 

10.65 

boites  50  lbs 

10.75 

ii            ii 

boites  25  lbs 

10.95 

"            " 

cartons  5  lbs 

11.70 

"            " 

cartons  2  lbs 

12.45 

■ystal   Diamond,   barils    . 

11.10 

boites    100 

lbs. 

11.20 

" 

boites      50 

lbs. 

11.30 

" 

boites      25 

lbs. 

11.50 

^merara, 

pale,  la  lb.   .    . 

0.10 

1.40 
1.80 


mmes,  2y2s.  doz.   . 
mmes,  3s.,  doz.  .  .   . 

■mmes,  gall.,  doz 

ueberries,  2s 2.25 

s,  noires,  2s.  doz.  .   .    . 

gallon,  doz 

rises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    6pais,    la 

louz 

•rises     blanches,      sans 

noyau 4.40 

loseberries,  2s  doz 

oseberries,   2s.    (seaux)  2.77J 

>ches,  20  onces,  doz 

ches,  No  2 2.80 

ches,  2% 3.75 

■ires,  2s 2.50 

ires,  2M>s 

2s.  (sirop  clair) .... 
nanas  (gratt6  et  tranche^  2s. 

nanas  2y2s 

unes,  Lombardie   ....   2.00 

Reines-Claudes,        ver- 
tes,  2s 

Reines-Claudes     (sirop 



I  les,  2s 

amboi  

2s 


1.65 
1.95 
5.25 
2.40 
4.65 
16.00 


4.50 

4.50 
4.65 
2.80 

ZM 
4.00 
2.90 
3.25 
1.90 
3.60 
4.50 
2.20 

2.45 


2.00 
4.70 


4.65 


LEGUMES 
pergcs  (amdricaines  ver- 
ges), doz.  2y2s 

3  importers,  2^s..   4.85 

i  canadiennes 

:   u    Wax    .    .    .   1.85 

Refugee 1.85 

d'liKle   (2s) 2.10 

itteraves,  2  liv 

rottes  (tranchees),  2s. 
S-d'Inde  (en  6pis)   gal. 

'inards,  3s 

inards  Californie,  2s   . 

'mates,  Is 0.95 

Jinates,  2s 

Jinates,  2^s 

imates,  3s 

mates,  gallons 6.00 

trouille,   2%s.    (douz.)    

(.rouille,  gallon   (douz.)    

is,  standards 1.85 

)is,  early  June   ....     1.92* 

'is,  tres  fins,  20  oz " 

'is,  2s.,  20  oz 

'mmes    de     terre,     Can.     su- 
cr^es,  boites  2  liv 


1.45 
7.25 

3.15 


5.75 

5.25 

4.00 

2.10 

2.10 

2.35 

0.95 

1.75 

7.50 

2.85 

3.50 

1.00 

1.50 

2.10 

2.15 

7.02* 

1.10 

3.25 

1.90 

1.97* 

3.00 

1.57*. 

2.75 


Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums ,  boites    de   %  lb., 

plates 1.20 

Boites     hautes     de     1     lb. 

caisses    de  4  dz,  la  dz.     4.50     4.80 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes 2.60 

Pinks,  h-i  lb.,  douz 1.50 

Pale,  1  lb.,  douz ■- .     2.37J 

Pinks,  y2  lb.,  douz 1.62* 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.50 

Cohoes,    1   lb.,    plates 2.25 

Cohoes,  y2   lb.,  plates 1.75 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00     4.60 

Red  Springs,  %  lb 4.00 

White  Springs   (Is) 2.30 

Saumon     Gaspe\     marque 

Niob6  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.50 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     1.90     2.00 
Steak    de    baleine,   1   lb., 

plates 190 

Hareng,     imports,     sauce 

aux  tomates 3.10 

Hareng,  kippered 2.85 

Harenga,     kippers,     douz. 

i caisae  de  4  douz.) 2.35 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates) douz 

Haddies    (lunch),   ft  lb 1.00 

i  laddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)  douz.  .  .  2.25  2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norvdgiennes,  la 

calsae  de  100  (%s)  .  .  24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la      quality),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  francaisea   .    .    .  32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japo- 

naisc,  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 190 

LES    PRIX    DES    FEVES    PLUS    FER- 
MES;    LES    FEVES   JAPO- 
NAISES   ARRIVENT 
Feves,    Pois.   —   Les   marches      sont 
plus  fermes,  et  les  meilleures  varietes 
de    feves    canadiennes    sont   cotees    de 
$5.40   a   $5.50   le   boisseau.      t_es  varie- 
tes  japonaises   commencent   a   arriver 
sur  ce  marche  et  leurs  prix  sont  favo- 
rables.     Les  pois  verts  japonnais  sont 
cotes  a   11c  la  livre. 

Feves    canadiennes,    tribes 

a  la  main,  le  boisscau  .     5.40  5.50 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 5.00 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Lima    paponaises,    la    lb. 

(suivant  qualite)  .  .  .  0.10  0.12 
Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.50  4.00 

Pois  split,  nouvelle  rdcolte 

(98  livres) 7.00 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

LES    PRIX    DU    RIZ    STABLES 
Riz.   —    Les    marches      au    riz    sont 
tranquilles  avec    une   stabiltte   pour  la 


plupart  des  varietes.  De  legers  chan- 
gements  sont  faits  de  temps  en  temps, 
suivant  les  stocks  que  les  marchands 
de  gros  peuvent  se  procurer  sur  place. 
Le  tapioca  et  le  sagou  se  vendent  et 
les  prix  restent  sans  changement. 

Nous  cotons: 
Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 17.00 

Honduras 18.00 

Siam  No  2 

SianU  fancy) 16.00 

Rangoon  "B" 13.00 

Rangoon  "CC" 12.90 

Pakling 13.00 

Mandarin 13.75 

Tapioca,   la   lb.    (seed)    .    .    0.15     0.16 
Tapioca  (flake)    ....     0.12*     0.13 
Tapioca  (pearl) 0.15  0.16 

LES   TAUX    DE    L'ECHANGE    REN- 
DRONT   LES   NOIX   DIS- 
PENDIEUSES 

Noix.  —  Par  suite  du  rait  que  I'on 
ne  peut  se  procurer  des  navires  pour 
recueillir  des  cargaisons  aux  ports 
europeens,  le  continent  americain 
nord  et  le  Canada  en  partrcuiier  se- 
ront  dans  I'obligation  de  payer  ces 
prix  tres  eleves  cet  automne  pour  les 
noix.  Les  importations  qui  oevaient 
nous  arriver  ces  dernieres  semaines 
n'ont  pas  quitte  les  ports  americains 
et  elles  ne  nous  arriveront  pas  avant 
la  fin  du  mois  ou  au  commencement 
de  novembre.  Par  suite  il  sera  neces- 
saire  d'acheter  les  stocks  que  Ton 
pourra  se  procurer  aux  Etats-Unis  et 
les  taux  de  I'echange  seront  cause  que 
les  prix  seront  bien  plus  eleves. 

Nous   cotons: 

Amandea,  la  lb 0.29 

Amandes  (6calees)    0.62 

Amandea  (Jordan) 0.75 

Noix  du  Bresil,  (nouvelles)    ....     o.i'r, 
Noix  du  Brdsil   (med.)    .    .   0.15     0.17 

Avelinea  (Slcile),  la  lb 0.28 

A\.  lines  Barcelone   ....   0.25     0.26 
Noix    Hickory    (grosses    et 

petites) 0.10     0.15 

Peanuts    (roties)    — 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Jumbo 0.20     0.23 

Fancy 0.16     0.17 

Extras 0.12     0.14 

SahVs  espagnolea,  la  lb.   .  o.2r>    0.26 
Ecaldes  No   1,   Espagnoles  0.25     0.26 

Erases  No  1 0.16*  0.18 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts   (salves)  — 

Fancy  entleres,  la  lb.  .   '.   0.38 

Fancy  cassdes,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32     0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32     0.35 

Pecans,     Nouvelle-Orldans, 

No  2 0.21     0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix  (Grenoble) 0.29     0.35 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0.23     0.25 

Noix   (dealers) 0.90 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30     0.33 

LES   FRUITS  SERONT   EN   GRANDE 
DEMANDE 
Fruits  sees.  —  II   n'y  a  pas  a   noter 
beaucoup  d'amelioration  dans   le   mou- 
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vement  des  fruits  sees.  Les  stocks  de 
pruneaux    et   autres    commodites   sont 

encore  limites,  et  il  s'ecoulera  quel* 
ques  semaines  avant  qu'une  amelio- 
ration notable  puisse  etre  attendue 
dans  le  stock  des  pruneaux.  Les  rai- 
sins sont  offerts  en  plus  grande  va- 
riete  de  semaine  en  semaine. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix 0.25 

Slabs :....  0.25 

Fancy 0.32 

Pommes  (evapor^es)    .    .    .   0.25  0.25i 

Peches  (fancy) 0.26 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .  0.16  0.18 

Poires 0.26 

Pelures  (anciennes) — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18  0.23 

Malaga  pour  la  table,  boite  de 

22  lbs,  3  couronnes 5.50 

4  couronnes 6.75 

5  couronnes 7.50 

Sans    pepins    de    Cal.    en 

cartons,   16  onces    .    .    .   0.17  0.19 

Raisin  Malaga,  5  cr 2.25 

Muscatels,   loose,   3   couronnes, 

la  lb 0.15 

Muscatels,     4     couronnes, 

la  lb 0.13 

Epepin6  de  choix,  12  onces   ....  0.12 
Epepine'  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.14 

Epepin6  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.17 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.16 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins  (fancy) 0.17 

Valence,  choisi 0.11J 

Valence,   4  couronnes,  par 

couches 0.11J 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27£  0.28 

Corinthe    (grec)    en   vrac 0.18 

12  onces 0.16i 

Boites  de  50  lbs,  loose  .   .  0.20  0.23 

Paquets  de  15  onces  .   .    .  0.20J  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de  Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",  Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.25 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.25 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior   0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 


Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.14 

Pruneaux — 

Californie  (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.35 

60-70s 0.30 

70-80s    (boite  de  25  lbs)    ....  0.25 

80-90s 0.22 

90-100s 0.17  0.19 

100-120s 0.14 

LES  MELASSES  TRES  FORTES  ; 
LES  SIROPS  DE  BLE  D'INDE 
SANS  CHANGEMENT 
Melasses,  Sirops.  —  Le  ton  du  mar- 
che  de  la  melasse  est  tres  fort  et  il 
peut  se  produire  un  affermissement 
des  prix.  Le  mouvement  a  ete  assez 
bon  pour  la  saison.  Les  sirop  de  mais, 
bien  que  sans  changemeni,  peuvent 
devenir  sur  une  base  prus  favorable 
si  les  prix  du  ble  d'lnde  declinent  au- 
dessous  des  prix  actuels.  Le  marche 
de  Chicago  a  ete  plus  bas  recemment 
mais  I'incertitude  de  la  base  rend  dif- 
ficile de  prevoir  d'u^c  facon  definie 
ce  qui  va  prdduire  dans  un  avenlr  im- 
mediat. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl6-d'Inde: — 

Barils,   environ   700   livres    .    .  0.08^ 

V2  baril 0.08J 

Kegs 0.08| 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites    de   10   livres,   caisse    % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites   de   20   livres,   caisse   y2 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .  2.60 

3  galls.,  seau  Z8V2  liv.,  chaque  3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .  6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  y2  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,   2   douz.,   a   la 

caisse 7.50 

Vz  barils,  les  100  livres   ....  10.25 

Barils,  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).  4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 0.98  1.03 

Barils 1.01  1.06 

y2  barils 1.03  1.08 

Molasses  .Antigoa — 

Puncheons    .     .     .   0.98  1.00  1.03  1.05 

Barils 1.03  1.05  1.08  1.10 

Demi-barils    .    .    .    1.03  1.05  1.08  1.10 

LE  MIEL  SE  VEND  EN  ASSEZ 
GRANDE  QUANTITE 

Miel,  Sirop  d'Erable.  —  La  demande 
est  assez  bonne  pour  le  rmer,  et  elle 
augmentera  a  mesure  que  ta  tempe- 
rature refroidira.  Les  prix  sont  main- 
tenus  sans  changement.  Le  sucre  et 
les   sirops   d'erable   sont  souienus  aux 


prix  eleves  cotes  ici,  le  produit  etant 
parti  des  fermes  dans  la  plupart  des 
cas  et  ceux  qui  avaient  Desoin  de 
stocks  doivent  payer  un  bon  prix. 

Nous   cotons: 

Sirop  durable — 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 2.50    2.60 

Boites    10    livres,    6    a   la 

caisse,  la  caisse  ....  15.10  20.15 
Boites    5    livres,    12    a   la 

caisse,  la  caisse  ....  17.10  21.05 
Boites  2V2  livres,  2  4a  la 

caisse,  la  caisse  ....  18.50  21.30 
Sucre    durable    (nominal)    0.27    0.32 

Miel  clover: — 

Comb   (fancy) 9.3* 

Comb   (No  1) 0.26 

En  boites,  60  livres 0.24 

En  seaux,  30  livres 0.25 

En  seaux,  10  livres 0.25 

En  seaux,     5  livres    .....     0.26 
Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18 

DEUX   VARIETES    DE   CAFE  SE 
VENDENT    PLUS   CHEKS. 

Cafe,  Cacao.  —  Les  prix  ont  monte 
pour  les  varietes  Maracaibo  et  Jamai- 
ca, la  premiere  se  vendant  1c.  plus 
chere  et  I'autre  2c.  Bien  que  :es  mar- 
ches du  cacao  soient  sans  cnangement 
le  ton  de  la  feve  de  cacao  est  ferme 
et  Ton  peut  s'attendre  a  une  hausse 
sur  le  cacao  et  le  chocolat.  Comme 
question  de  fait  une  ou  deux  lignes 
sont   montes  au   cours  de   la   semaine. 

Nous  cotons: 

Bogotas,  la  lb 0.45  0.47 

Jamaica,  la  lb 0.42  0.45 

Maracaibo,  la  lb 0.43A  0.45 

Mocha   (types) 0.44  0.47 

Mexicain,  la  lb 0.44  0.46 

Rio,  la  lb 0.37  0.399 

Santos,  Bourdon,  la  lb.  .  .  0.44  0.47 

Santos,  la  lb 0.43  0.45 

Cacao: 

En  boites  de  1  lb.,  la  douzaine  5.25 

En  boites  de  y2  lb.,  la  douzaine  2.75 

En  boites  de  %  lb.,  la  douzaine  1.45 

Dimension  10s,  la  douzaine  .   .  110 

LE  MOUVEMENT  DES  THES  A  ETE 
CONSIDERABLE     DER- 
NIEREMENT 

Thes.  —  Les  recentes  ventes  de  tht 
de  I'importateur  au  marchna  ae  gro> 
se  sont  chiffrees  a  un  gros  montan 
et  les  Japons  ont  en  demande  popu 
laire.     Le  ton  est  tres  ferme. 

Nous  cotons: 


Pekoe,  Souchongs,  la  lb.  .  0.48  0.51 

Pekoes,  la  lb 0.52  0.55 

Orange  Pekoes 0.60  0.68 

Th6s  Japon — 

Choix 0.65  0.75 

Early  Picking 0.65  0.70 

Javas — 

Pekeos 0.39  0.41 

Orange  Pekeos 0.44  0.47 

Orange  Pekoes  bris6  .   .    .  0.40  0.4S 

Les  quality  infSrieures  de  thes  br 

s6s  peuvent  etre  obtenues  des  maj 
chands  de  gros  sur  demande  a  d< 
prix  raisonnables. 
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'S  EFFERVESCEHT 

SALT 

Une  Sauvegarde  contre  la  Grippe 

Une  bonne  sante  —  un  organisme  propre  —  des  intestins  propres  —  vous 
aideront  a  eviter  cette  maladie. 

Parlez-en  a  vos  clients.    Recommandez-leur  de  prendre  un  verre  de  SEL 
D'ABBEY  chaque  matin  comme  sauvegarde  contre  la  Grippe. 

II  n'y  a  rien  de  meilleur  ni  de  plus  necessaire  pour  jouir  d'une  bonne  sante. 
et  vos  clients  vous  remercieront  de  leur  avoir  conseille  l'usage  de  ce  sel. 

The  Abbey  Effervescent  Salt  Co,,  Montreal 


Table  Alphabetique   des   Annonces 


Abbey  Salt  Co.   .    .    . 

49 

Aero  Mfg.  Co.,  Ltd.  . 

19 

American  Pad   .    .    . 

58 

Assurance  Mt-Royal. 

64 

Banque  Molsons    .    . 

62 

Banque  Nationale  .   . 

62 

Banque  Provinciate  . 

62 

Banque  d'Hochelaga. 

62 

Beach  Foundry, 

Oouverture 

Black  Watch  .... 

36 

Britich  Colonial  Fire 

64 

18 

Brodie  &  Harvie  .    . 

18 

Canada  Life  Assurance 

Co 

64 

Canada  Foundries   . 

60 

Canada  Paint  .... 

57 

Canadian  Polishes 

Ltd 

16 

Canadian  Poster   .    . 

66 

Canadian  Salt   .    .    . 

22 

Canadian  Milk  Pro- 

22 

Can.  Cereal  Flour 

Mills 

11 

Cie  d'Assurance  Mutuel- 

le  du  Commerce  . 

.64 

Cie  de  Tabac  Mont- 

calm   

44 

King  Paper  Box 


Charbonneau,     Ltee     12     Jonas  &  Cie,  H. 

Clark,  Wm 12 

Cluett,  Peab'Hly  &  Co.  !  S 
Connors  Bros.  .  .  .  '2'2 
Copenhagen  ....  39 
Cote  et  Lapointe  .  .  18 
Couillard,  Auguste  .  64 
Cowan,  Convert  are 


5     Oval  Dish  Wood 


15 


Dominion  Canners  Co. 

Ltd 3 

Dominion  Salt  ...  17 
Duffy,  J.  J.  &  Co.   .    20 

Eddy  Co 18 

Egg-0  Baking    ...    13 

Fabrique  de  Balais  de 

Granby 17 

Fontaine,  Henri.    .    .    18 

Gagnon,  P.  A.  .  .  .64 
Garand,    Terroux  & 

Cie 64 

Gendron  Mfg.  Co.  .  .  61 
Georgia  Turpentine 

Co 61 

Gonthier  et  Midgley.  64 

Heinz 17 

Imperial    Tiobacco    .    25 


La  Prevovance  .  .  .  ii  1 
Leslie  &  Co.,  A.-C.  .  61 
Liverpool-Manitoba    .    64 

Macdonald  Reg'd  Inc.  42 
Mathieu  (Cie  J.-L.)    .20 

McArthur,  A 61 

Montreal  Nut  & 

Brokerage  .  .  .  .15 
Maxwells  Ltd.  ...  60 
Montbriand,  L.-R.  .  .  64 
Montreal  Biscuits  Co.  14 
Morrow  Screw  &  Nut 

Co 61 

McCormick  Mfg.    .    .      7 

National  Cash  Regis- 
ter   8 

National  Breweries, 
Ltd 14  et  16 

Nova  Scotia  Steel  Co.  60 


Paquet  <fc  Bonnier'.  .  64 
Pastene  P.  &  Co.,  Ltd.  24 
Poulin  &  Cie   ....    18 

Quaker  Oats   ....   34 

Ramsay  Paints  .  .  58 
Rose  &  Laflamme  .  23 
Roy,   Henri    ....    33 

St.  Croix  Soap  Mfg. 

Co 14 

St.  William  Fruit  Pre- 
servers    4 

Seagram,  Jos.  ...  16 
Sherbrooke  Cigar  Co.  41 
Simonds  Canada  Saw  59 
Smalls,  Couverture 
Stanway  &  Hutchins  16 
Stauntons,  Ltd.  ...  60 
Steel  Co.  of  Canada  59 
Still,  J.  H.  Mfg.  Co.  58 
Sun  Life  of  Canada  .    64 


Old  City  Mfg.  Co.   . 
Oneida  Community 

Ltd 56 

Ottawa  Paint  Works, 

Couverture 


9     Trudel  et  Guillet 


18 


Wagstaffe  Ltd.  .  .  10 
Western  Ass.  Co.  .  .  64 
Williams  Co.,  J.-H.   .    60 
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LA  QUESTION   DE   LA  VENTE  AU   DETAIL   PAR 

LES  MARCHANDS  DE  GROS  DISCUTEE  A 

A   LA   DERNIERE  ASSEMBLEE   DES 

QUINCAILLIERS. 


La  section  des  quincailliers  de  l'Association  do? 
Marchands  detaillants  du  Canada  a  tenu,  la  semai- 
ne  passee,  sa  premiere  assemblee  reguliere  depuis 
les  vacances.  M.  E.  Sauve  presidait  la  reunion  as- 
sez  nombreuse. 

Comme  on  devait  s'y  attendre,  l'ordre  du  jour 
n'etait  pas  tres  charge. 

Deux  mois  d'oisivete  desorganisent  quelque 
peu  la  vie  commerciale  et  les  discussions  s'en  res- 
sentent  durant  quelque  temps,  jusqu'a  ce  qu'on  ait 
■repris  contact  avec  les  grandes  questions  qui  inte- 
ressent  les  commergants. 

La  reunion  n'a  cependant  pas  ete  sans  profit 
pour  ceux  qui  y  assistaient. 

M  .A.  Belanger  a  en  effet  prononce  une  tres  in- 
teressante  conference  sur  uri  sujet  touchant  au  plus 
haut  point  le  commerce  du  detail  et  qu'on  est  fre- 
quemment  porte  a  negliger.  II  s'agit  du  credit  ou- 
blie  dans  les  livres  et  qu'on  delaisse  au  grand  desa- 
vantage  du  marchand.  Celui-ci  ne  devrait  pas  lais- 
ser  ainsi  des  comptes  en  souffrance;  il  devrait  plu- 
tot  prendre  les  moyens  de  les  faire  solder  aans  le 
plus  bref  delai  possible.  C'est  une  profonde  lacune 
dans  le  commerce  de  detail  que  ces  comptes  aban- 
donnes. 

II  est  plusieurs  fois  advenu  qu'un  marchand, 
fouillant  dans  ses  livres,  trouvait  des  comptes  ou- 
blies  et  qui  n'avaient  jamais  ete  soldes.  Immediate- 
ment  il  envoie  un  employe  chez  le  client  qui,  bien 
des  fois,  a  change  de  demeure  et  est  presquTmpos- 
sible  a  trouver.  Des  courses  bien  souvent  inutiles 
sont  faites  dans  le  but  de  percevoir  le  montant  de 
la  note.  Tout  cela  est  une  perte  de  temps  et  d'ar- 
gent.    Cette  declaration  a  ete  fort  appreciee. 

Pourquoi  le  marchand  n'a-t-il  pas  une  tenue 
de  livres  qui  lui  montre  les  notes  a  percevoir.  II 
pourrait  aussi  placer  sa  collection  entre  les  mains 
de  bureaux  speciaux  qui  font  de  la  perception  leur 
speciality  II  y  a  aussi  d'autres  moyens  a  la  dispo- 
sition du  marchand,  qu'il  prenne  celui  qui  lui  pa- 
raitra  le  plus  avantageux,  mais  qu'il  ne  laisse  pas 
souffrir  les  comptes. 

M.  Belanger  fut  chaleureusement  felicite  de 
son  travail  prepare  avec  soin  et  qui  a  vivement  in- 
teresse  ses  auditeurs. 

L'assemblee  se  mit  ensuite  a  l'etude  de  la  ques- 
tion de  la  vente  au  detail  par  les  maisons  cle  gros. 
Nombre  de  suggestions  furent  faites  dans  le  but  de 
faire  disparaitre  cette  concurrence  entre  le  detail  et 
le  gros  et  finalement,  apres  quelque  discussion,  on 
adopta  une  resolution  donnant  ordre  au  secretaire 
de  notifier  les  marchands  de  gros  qui  n'ont  pas  en- 
core repondu  a  leur  demande  anterieure  a  1'effet  r,e 
ne  plus  vendre  en  detail,  que  s'ils  ne  se  rendaient 


pas  a  cette  demande,  ils  perdraient  la  clientele  des 
detaillants,  faisant  partie  de  l'Association. 

D'autres  questions  ont  ete  soulevees  mais  au- 
cune  decision  importante  n'a  ete  prise.  Ces  ques- 
tions seront  probablement  l'objet  d'etudes  aux  pro- 
chaines  assemblies. 

Avant  1'ajournement  de  l'assemblee,  M.  L.  J. 
Marchand,  le  secretaire  general  de  ^'Association 
des  Marchands  detaillants,  a  annonce  que  la  section 
des  quincailliers  avait  enrole  une  douzaine  ce  nou- 
veaux  membres  depuis  la  derniere  reunion  du  prin- 
temps. 


LES     MARCHANDS     DE  NOUVEAUTES     ET     L 
CONCURRENCE   DU  COMMERCE   DE  GROS. 


Les  marchands  de  nouveautes  ont  a  faire  face 
a  une  concurrence  tres  forte  de  la  part  des  mar- 
chands de  gros  qui  vendent  en  detail.  Cette  ques- 
tion a  ete  longuement  discutee  a  l'assemblee  tenue 
recemment  sous  la  presidence  de  M.  Filiatrault,  de 
la  section  des  marchands  de  nouveautes  de  l'Asso- 
ciation des  Marchands  Detaillants  du  Canada. 

Les  membres  n'ont  pas  cache  leur  meconten- 
tement  ne  de  cette  concurrence  et  ils  demandent 
instamment  que  l'Association  trouve  quelque  moyen 
d'y  mettre  fin  par  une  serieuse  cooperation  entre 
les  detaillants  et  les  marchands  en  gros. 

Comme  on  l'a  dit,  cette  concurrence  n'est  pas 
toujours  l'oeuvre  des  marchands  en  gros;  elle  vient 
tres  souvent  aussi  du  fait  que  les  detaillants  en- 
voient  eux-memes  de  leurs  clients  dans  les  maisons 
de  gros  sous  pretexte  qu'ils  n'ont  pas  en  main  l'ar- 
ticle  demande. 

La  concurrence  provient  aussi  de  ce  que  les 
employes  vendent  trop  en  detail  a  leurs  parents, 
amis  ou  amis  de  ceux-ci  sur  recommandation  des 
premiers.  Cette  chaine  d'acheteurs  s'allonge  rapi- 
dement  et  a  la  fin,  toute  une  clientele  est  formee 
qui  n'achete  plus  que  chez  les  marchands  de  gros. 

Cela  ne  se  pratique  pas  partout;  certains  mar- 
chands de  gros  se  font  un  scrupule  de  ne  pas  ven- 
dre en  detail,  mais  ce  sont  les  rares  exceptions 
que  Ton  compte  sur  le  bout  des  doigts. 

Suivant  M.  J.-O.  Gareau,  le  grand  mal  est  le 
manque  de  reglement  dans  les  maisons  de  gros. 
Un  reglement  severe,  dit-il,  devrait  etre  etabli  a  ce 
sujet,  limitant  toutes  les  ventes  aux  detaillants. 
Ceux-ci  de  leur  cote  sont  prets  a  collaborer  de 
toutes  leurs  forces  pour  assurer  l'observance  du 
dit  reglement  en  n'envoyant  jamais  de  clients  par- 
ticuliers  et  en  exigeant  des  detaillants  de  la  cam- 
pagne  de  ne  pas  en  envoyer  non  plus. 

M.  Gareau  declare  que  l'Association  devrait 
meme  demander  aux  marchands  de  gros  de  ne  ja- 
mais vendre  aux  clients  envoyes  par  les  detaillants. 

Cette  concurrence,  comme  l'a  fait  remarquer 
le  president  Filiatrault,  est  tres  forte;  on  s'en  fera 
une  idee  quand  on  apprendra  qu'elle  se  chiffre  a 
pres  de  deux  millions  par  annee. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR 
SUPERIEURE 


J.  A.  Jacob  vs  Ls.  Bigras,   Montreal 

$135. 
Emilie    Duval     vs     Milciade     Marcil 

Montreal,  lere  classe. 
Credit    Foncier    vs    Geo.    St-Germain 

Montreal,  $22,421. 
John  P.  Snell  vs  Holmes  Hogue  Ltd 

Montreal,  $850. 
Z.  Beaulieu   vs   L.    Darche,   Montreal 

$400. 
Mme  C.  O.  Morin  vs  Mme  Elie  Bour 

geois,   Montreal,    $450. 
M.  J.  McNeil  vs   E.  Dore\     Montreal 

$147. 
Maria  Goudreau  vs  Ferd.  Surprenant 

Montreal,  lere  classe. 
Carr6  Viger  Hotel  Ltd.  vs  J.  A.  Beau 

dette,  Plessisville,  $204. 
\  J.  Saucier  vs  Sarah  Fanny  Mack 

Westmount. 
M.  Lefebvre   vs   L.    Mercier     et   Fils 

Ltee,  Montreal,  $245. 
R.  Lauzon  vs  E.  Maurice,     Montreal 

$105. 
Karl  Work     vs   H.   O.C.     Fitzgibbon 

Montreal,  $278. 
Cie  J.  A.   Guilmette   Ltee   vs   Arthur 

Ecrement,  Montreal,  $1,786. 
Canada  Line   &   Builders   Supply   Co 

vs  Z.  HSroux,  Montreal,  $147. 
A.  E.   Hodgson  vs   Laval   Industrielle 

Lt6e,  Pointe-aux-Trembles,  $110. 
Lavey  &  D.  vs  Demitre  Constantines 

co,  Montreal,  $125. 
J.  T.  Decarie  vs  Alfred  Decarie,  Mont 

real,  $140. 
Sir  Fred  W.  Taylor     vs  Pat.  Brunet 

Montreal,  $181. 
G.  B.  Lucciolo  vs  C.  P.  R.,  Montreal 

$150. 
Royal  Inst.  Adv.  of  Learning  vs  U.  H 

Dandurand,  Montreal,   $38,029. 
C.  A.  Smart  vs  Aquila  Guenette,  Mai 

sonneuve,  $1,816. 
A.  H.  Deland  vs  John   Ed.     Vallilee, 

Buckingham,  $254. 
J.  A.  Rousseau  vs  Cie  Manufacturiere 

de  Lachine  Ltee,   Lachine;    Treffle" 

Bastien,  Montreal,  $10,000. 
Mme  J.  B.  Lachapelle  vs  Horace  La- 

chapelle,    C6me    Dupras,    Georgiana 

Lachapelle,   Montreal,   4eme   classe 
J.   H.   Joannette     vs   Alphe      Seguin 

Montreal,  $154. 
Mary  Major  vs   Caroline   Murphy,   II 

mire     Morin,      Mrs   J.    F.    Murphy 

Montreal,  $1,700. 
Succ.  C.  T.  Viau  vs   Security  Const 

Ltd.,  Montreal,  $7,510. 
N.  G.  Valiquette  Ltee  vs  F.  E.  Audet 

Montreal,  $49. 
Leduc  &  Bordeleau  vs  Albert  Jarry 

Raoul  Jarry,  Montreal,  $538. 
F.   T.   Enright   vs    J.    James    Trickey 

Montreal,  $75. 
Ovila  Charland  vs  Euclide  Rousseau 

Montreal,  lere  classe. 
Eveline  Leduc  vs  Oscar  Milot,  Mont 

r6al,  lere  classe. 
Toronto  Hat  Lining  Co.  vs  Old  Eng 

land  Ltd.,  Montreal,  $62. 
Succ.   Mme   Camille   Daignault   vs   J 

H.  Savaria,  Montreal,  $188. 
Hyman  Rees  vs  Sophie  Bercovitch  et 

Mrs  Marco  Labis,  Montreal,  $195. 
Mme    Alexis     Lariviere-St-Amour    vs 

Vict.  Lariviere,   Ste-Anne   de  Belle- 

vue,  $257. 


J.  C.  Nadeau  vs  Albert  Destiambre, 
Montreal,  $850. 

F.  L.  Sylvestre  vs  J.  R.  Gari6py,  Mont- 
real, $126. 

R.  Charlebois  vs  Alex.  L.  Bonin,  Mont- 
real, $187. 

La  Presse  vs  Leon  Archambault, 
Montreal,  $183. 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


Hector    Lamontagne    Inc.    vs    A.    La- 

moureux,   $32. 
J.  A.  Ewing  et  al.  vs  C.  E.  White,  $43. 
A.  Mensuelle  vs  M.  Payette,  $32. 
S.  Boulanger  vs  Nap.  Despres,  $90. 
G.  Therrien  vs  A.  Faubert,  $36. 
A.  J.  Higgins  vs  J.  E.  Morency,  $15. 
S.  Rosenberg  vs  Mrs  E.  Mams,  $36. 
J.  A.  W.  Dufault  vs  J.  Boutin,  $33. 
O.    Demontigny    vs    Gaspard    Poirier, 

$71. 
W.  St-Pierre  vs  P.  R.  Bisaillon,  $32. 
Outremont  Garage  vs  T.  Hudson,  $32. 
M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  C'lias.  Miles.  $31. 

C.  Rocher  vs  Vve  Wm.  Connell,  $25. 
M.  Paquette  vs  L.  Morin,  $15. 

I    CarQl]  vs  Michel  Pregacitlo,  $15. 
V.  Brosseau  vs  Horace  Rochon,  $18. 
F.  A.  Locas  vs  E.  Dionne,  $71. 
Dom.  Bridge  Co.  vs  C.  Calce,  $77. 
E.  A.   Cleveland  Agres  Pridhani.   $15. 
A.  Allard  vs  Alb.  Dellieres,  $30. 

E.  J.  Noel  vs  Wilf.  Cdte,  $15. 
A.  Schachter  vs  Ls  Wexler,  $74. 

D.  Picard  vs  O.  Rivard,  { 

P.   Monette  vs  L.  Romite,  $62. 

A.  Lavoie  vs  Jos.  Royer,  $10. 

M.  Goldberg  vs  J.  S.  Lorin,  $34. 

J.  C.  Lamothe  et  al.  vs  J.  H.  Beau- 
champ,  $15. 

A.  Robichon  vs  C.  A.  Hugue,  $50. 

L.  G.  H6tu  vs  Alt.  Charron,  $27. 

Fehr  Bros.  &  Little  vs  J.  R.  Beau- 
doin,  $50. 

L.  Langlois  vs  E.  H.  Hicks,  $20. 

Craig  &  C6te  Bargain  Store  vs  J.  M. 
Skelton,  $48. 

J.  Charette  vs  D.  Labelle,  $60. 

F.  Charbonneau  vs  Jos.  Goulet,  $50. 
V.  Prezeau  vs  E.  Daoust,  $34. 

J.  O.  Proulx  vs  Jos.  Laurin,  $17. 

D.  Harris  vs  I.  Solovay,  $50. 

Security  Tire  Sales  Co.  vs  W.  J.  Ro- 
binson, $66. 

J.  E.  Montpetit  vs  Geo.  Chenier,  $79. 

M.  L.  H.  &  P.  Co.  vs  Mrs.  Evan  Ro- 
berts, $96. 

J.  E.  Fournier  vs  H.  Elias,  $56. 

East  End  Coal  &  Carthage  Co.  vs 
Geo.  Bissonnette,  $17. 

H.  Liverman  vs  J.  Lachapelle.  $26. 

Food  Destributor  Ltd.  vs  P.  J.  Bre- 
man  &  Co.,  $16. 

Mrs  E.  Notkin  vs  Jos.  Adams,  Lachi- 
ne, $31. 

J.  E.  Reneault  vs  Dollard  Robert,  La- 
chine. $12. 

J.  A.  W.  Dufault  vs  Henri  Bourgie, 
Sr.,  Valleyfield,  $33. 

O.  Richard  vs  Lucien  Dumont,  Ste- 
Therese,  $78. 

J.  A.  Tailleur  vs  W.  J.  Murphy,  Ver- 
dun,  $23. 

Mme  A.  Paradis  et  vir.  vs  Jos.  Tr6pa- 
nier,     South  Stukely,  $81. 

J.  O.  Mousseau  vs  N.  Di  Marco,  $30. 

C.  W.  Smiley  vs  R.  Mondat,  $11. 

J.  A.  Primeau  vs  C.  Boudrias,  $19. 

C.  Hoffer  vs  A.  St-Amour,  $11. 

V.  Viau  vs  Lionel  Daoust,  $38. 

A.  Doucet  vs  Mme  N.  Ethier,  $15. 

J.  Z.  Gagnier  vs  A.  Fournier,  $15. 


J.  Rivard  vs  Art.  Charron,  $56. 
P.  N.  Theoret  vs  Alb.  Beianger,  $14. 
M.  Guertin  vs  A.  Forget,  $14. 
J.  A.  Morin  vs  Raoul  Cousineau,  $46. 
J.  O.  Renaud  vs  Otto  Droll,  $25. 
Smeaton   Brothers   vs    Goodson     Bro- 
thers, $10. 
G.  Ducharme  vs  A.  Laurier,,  $43. 
A.  Langlois  vs  Eug.  Poitras,  $16. 
Audet  &  Brosseau  vs  Jos.  C6te,  $21. 
J.  O.  Proulx  vs  Wilf.  Bombardier,  $10. 
J.  Durocher  vs  Henri  Nelson,  Abord- 
a-Plouffe,  $54. 

0.  Latreille  et  al.  es-equal  vs  P.  J. 
Farrell  alias  Casperonne,   $99. 

E.  Dubois  Sr.  vs  L.  J.  Labrosse,  $30. 
H.  Levites  vs  J.  Lapierre,  $29. 
Dairy  B.  Goodey  vs  Garfield  Griffon, 
$37. 

A.  Trudeau  vs  Jos.  Bicotte,  $18. 
J.  Gour  vs  Geo.  Ayotte,  $12. 

Mt.    Royal    Securities    Ltd.    vs    C.    A. 

Owens,  St.  John,  N.B.,  $70. 
M.    Moody   &    Sons   vs   A.    Domingue, 

Slanbridge  East,  $35. 
E.    Charron   vs   Feid.   Roy,   Laprairie. 

$11. 
J.   Limoges  vs    Marc   Lecours,     West 

Shefford,   $70. 
H.  Denis  vs  Isidore  Bedard,  Vaudreuil, 

$40. 
R.  C.  Dery  vs  J.  Herman  &  Co..  $47. 
II    Liverman  vs  V.  Lajoie,  $68. 
E.  Pageau  vs  Geo.  Beiair.  $45. 

B.  Trattenberg  vs  J.  Aube,  $94. 

P.  A.  Lesperance  vs  R.  Girard,   $64. 
A.  St-Andre  vs  P.  Maisonneuve,  $64. 
A.  Carriere  vs  P.  Primeau,  $21. 
H.  Paquin  vs  A.  Sasabon,  $33. 
T.   P.  Phelan  vs  Edm.  Riopel,  $31. 
N.  Landry  vs  H.  St-Cerny,  $65. 
M     I'.  S.  Corp.  vs  F.  Latreille,  $25. 
W.    Bourassa    et   al.    vs    H.    Bourbon- 

niere,  $49. 
A.  Gibeault  vs  Jos.  Hartman,  $20. 

1.  Filiatrault  vs  E.  Robinson,  $11. 
L.  Langlois  vs  Ben  Rowley,  $40. 
Felir  Bros.  &  Title  vs  D.  Morin,  $4S 
J.  A.  Bardeau  vs  D.  Lachapelle,  $30. 
A.    S.    Deguire    et    al.    vs    Bruno    He 

neault,   $10. 
A.  S.  Deguire  et  al.  vs  E.  Bazinet,  $10 
J.    B.    Baillargeon    Express    vs    P.    A 

Deane,  $12. 
E.    G.   Wilks   vs   J.   L.    Morrell   &   H 

Grief,  $65. 
Vve  J.  A.  Corbeil  vs  W.  Gagnon,  $14 
E.  Gilbert  vs  B.  P.  Lapointe,  $10. 
E.  Doutre  vs  E.  Peterkins,  $13. 
Succ.  E.  D.  Roy  vs  J.  R.  Gariepy,  $66. 
W.  Bourassa  et  al.  vs  J.  A.  Duguay, 

$25. 
E.  Noel  vs  T.  Jolicoeur,  $22. 
E.  Noel  vs  V.  Martel,  $90. 
H.  Roy  vs  Vve  L.  Cloutier,  $14. 
S.  Croysdill  vs  C.  Robinson.  $10. 

C.  W.  Lindsay  Ltd.  vs  J.  Montgome- 
ry, $10. 

E.  Ste-Marie  vs  O.  Pelchot,  $49. 

J.  B.  Walsh  vs  Chs.  Sinclair,  $20. 

J.  Aube  vs  P.  Lord,  $53. 

J.  N.  Racicot  vs  J.  A.  Laflamme.  $30. 

J.  /..  Gagnon  vs  W.  J.  Comor,  $65. 

J.  Z.  Gagnon  vs  E.  Seguin,  $21. 

R.  Bonchard  vs  Jos.  Michaud,  $10. 

E.  Gibeau  vs  J.  Leclaire,  $52. 

J.  D.  Robidoux  vs  O.  P.  Paquette,  $32. 

La  Banque  d'Hochelaga  vs  A.  Dage- 
nais.  $16. 

J.  O.  Proulx  vs  Chs.  Stewart,  $10. 

Mme  A.  Loranger  vs  Alf.  alias  Peter 
Chartrand,   $43. 

U.  Gibeault  vs  B.  Ouellette,  $45. 

Lavery  &  Demers  vs  A.  Delette,  $5. 

J.  Z.  Gagnier  vs  Ferd.  David,  $26. 

H.  Ferron  vs  L.  Lefebvre,  $29. 

Mine  A.  Augers  et  vir.  vs  John  Bu- 
rner, $16. 
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LA  CONSTRUCTION 


AMOS 

Succursale  de  $20,000  pour  la  Ban- 
qr.e  d'Hochelaga,  de  Montreal.  Ge>ant- 
general:   Beaudry  Leman. 
AYLMER 

Boulangerie,    etc.,    de    Wm.    Sayer. 
detruite  par  le  feu.  Pertes:   $3,000. 
CAP    DE    LA    MADELEINE 

Residence  de  $6,000  au  Pare  Thi- 
beau,  pour  Louis  Boisvert,  Pont  St- 
Maurice. 

Residence  de  $3,000  pour  Louis  La- 
pointe,  Pare  Thibeau,  Pont  St-Mauri- 
ce. 

2  logements  de  $6,000  au  pare  Roy, 
pour  W.  Brousseau,  Route  Montreal,, 
Quebec,   Que. 

Residence  de  $6,000  pour  Alphe 
Blais.  Le  proprietaire  demande  des 
prix  pour  20,000  briques  rustiques  et 
plastiques.  Cette  residence  sera  occu- 
p6e  par  son  proprietaire. 

Residence  de  $5,000  au  Pare  Roche- 
fort  pour  Alph.  Deshaies,  Pont  St- 
Maurice. 

4  logements  de  $7,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  Chaida  Pratte,  Pare  Thi- 
beau,   Pont   St-Maurice. 

Residence  de  $6,000  en  face  de  la 
St.  Maurice  Paper  Co.,  pour  Alphonse 
Audette,  qui  demande  des  prix  pour 
20,000  briques  rustiques  et  plastiques. 
La  quincaillerie,  la  plomberie  et  la 
toiture  no  sont  pas  encore  achetees. 

Residence  de  $5,000  au  Pare  La- 
croix  pour   Simeon   Lacroix. 

Logements  de  $10,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  Jos.  Poulin,  Pont  St-Mau- 
rice. Le  proprietaire.  demande  des 
prix  pour  30,000  briques  rustiques  et 
plastiques  et  pour  sa  peinture. 

Logements  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
beau pour  Adem  Duplessis,  Pont  St- 
Maurice.  Le  proprietaire  demande  des 
prix  pour  12,000  briques  rustiques  et 
plastiques. 

COURVILLE 

Chemin  gravele,  rue  Vachon.  pour 
le  conseil  municipal.  Maire,  P.  A.  Ga- 
larneau. 

GRANBY 

Fabrique  de  portes  et  chassis  de 
M.  Soloman  completement  detruite 
par  le  feu.  On  rcconstruira  probable- 
ment  tout  de  suite. 

GRAND'MERE 

Salle  des  broyeurs  de  $75,000  pour 
la  Laurentide     Co.  Ltd.  Gerant,     Geo. 
Cahoon  jr.  On  y  installera  trois  nou- 
veaux  broyeurs  de  2,800  H.P. 
JOLIETTE 

Aqueduc  pour  le  conseil  municipal. 
Maire:  J.  A.  Guilbault.  Ing^nieur:  J. 
Alcide  Martin  qui  a  regu  instruction 
d'etudier  des  plans  et  de  faire  rap- 
port sur  la  construction  d'un  aqueduc 
a  Vessort. 

Fabrique  de  vetements,  sur  la  rue 
St-Antoine  pour  J.  Pichotte.  Le  nom 
des  locataires  n'est  pas  donne.  Us 
loueront  la  propriete  Pichotte  et  la 
modifieront  pour  en  faire  une  fabri- 
que de  vetements  si  le  conseil  de 
ville  leur  accorde  une  exemption  de 
taxes  pour  un  certain  nombre  d'an- 
nees. 

Logements  ouvriers,  $200,000,  sur 
la  rue  St-Antoine  pour  le  conseil  mu- 
nicipal qui  a  demand^  le  montant  ci- 
dessus  en  rapport  avec  les  logements 
ouvriers   du   gouvernement. 


MONTREAL 

Brasserie  (2  Edifices),.  $335,000, 
l'un  sur  la  rue  St-Maurice  et  l'autre 
sur  la  ruelle  Dupre  pour  la  National 
Breweries  Ltd,  36  carre  Chaboillez. 
Architecte  et  ingenieur,  L.  A.  Amos, 
78  rue  Crescent.  Des  sous-contrats 
seront  accordes  sous  peu. 

Residence  de  $4,000  sur  l'avenue 
Terrebonne  pour  Frederic  Baillar- 
geon,  2026  rue  St-Jacques.  Le  pro- 
prietaire fera  tout  le  travail  a  la  jour- 
nee  et  il  achetera  les  materiaux  dont 
il  a  besoin. 

Cinq  plain-pieds  de  $9,000  sur  la 
rue  St-Denis  pour  O.  Filion,  2985  rue 
St-Denis.  Une  partie  seulement  des 
materiaux  sont  achetes. 

Residence  (3  plain-pieds)  $6,000  sur 
la  rue  Fabre  pour  N.  Lapierre,  745 
rue  Grenier.  Le  proprietaire  achetera 
wus   sty  materiaux, 

Deux  residences  semi-detachees  de 
$15,000  sur  l'avenue  Western,  pour 
Geo.  E.  Blackwell,  4184  rue  Ste-Cathe- 
rine  ouest.  Les  travaux  doivent  com- 
mencer  tres  prochainement. 

Residence  de  $2,200  sur  la  rue  Gau- 
thier  pour  Alf.  Laurin,  44  avenue  des 
Carrieres.  Tout  le  travail  sera  fait  a 
la  journee.  Certains  materiaux  sont 
achetes. 

Six  plain-pieds  de  $8,000,  sur  la  5e 
avenue,  Maisonneuve  pour  Jos.  S. 
L'Archeveque,  170  rue  Lafontaine.  Le 
proprietaire  fera  tout  le  travail  a  la 
journee  et  il  achetera  les  materiaux 
dont  il  a  besoin. 

Magasin  et  residence  de  $2,000  pour 
Eusebe  Masse,  3011  rue  St-Hubert.  Le 
proprietaire  est  sur  le  marche  pour 
certains  materiaux. 

Residence  (2  families)  de  $4,000 
sur  la  rue  Marquette  pour  Joseph  H. 
Demers,  627  rue  Marquette.  Les  gar- 
nitures interieures,  les  planchers  et 
la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achetes. 

Brasseries  (2  edifices)  $120,000, 
624  boulevard  St-Laurent,  pour  la 
National  Breweries  Ltd,  36  carre  Cha- 
boillez. 

Arena  et  magasins,  $50,000,  sur  l'a- 
venue Mont-Royal  pour  la  Arena 
Amusement  Co.,  Ltd.,  210  rue  St- 
Jacques.  Le  contrat  a  ete  accorde  et 
les  travaux  doivent  commencer.  Cet 
Arena  pourra  recevoir  6,000  person- 
nes.  La  facade  comprendra  8  maga- 
sins. 

Ecuries  de  $2,000,  53  rue  St-Eliza- 
beth  pour  H.  McGoun,  53  rue  Ste-Eli- 
sabeth.  Le  proprietaire  fera  tout  le 
travail  a  la  journee  et  il  achetera 
tous  les  materiaux  dont  il  a  besoin. 

Garage  public  de  $10,000  sur  l'ave- 
nue Westminister.  Le  nom  cu  pro- 
prietaire n'est  pas  donne.  Architec- 
te: T.  McLaren,  264  Cote  flu  Beaver 
Hall.  Tous  les  materiaux  sont  ache- 
tes. 

Garage  public  a  Rosemont  pour 
John  Snook,  12  rue  Holt.  Demande 
a  ete  faite  pour  obtenir  la  permission 
de  construire  ce  garage.  Si  la  per- 
mission est  accordee  les  travaux 
commenceront    immediatement. 

Residence  de  $2,000  sur  l'avenue 
De  Chateaubriand  pour  C.  Genest, 
108  rue  De  Courcelles.  Le  proprie- 
taire fera  tout  le  travail  a  la  journee 
et  il  a  besoin  de  certains  materiaux. 
Ecurie  de  $5,500,  268  avenue  Greene 
pour  E  &  A.  Leduc  Limitee,  268  rue 
Greene.  Cette  ecurie  aura  14  stalles. 
La  quincaillerie  et  le  bois  ne  sont 
pas   encore   achetes. 


Magasin  et  residence  de  $5,500  sur 
la  rue  Notre-Dame,  angle  ae  la  lere 
avenue,  pour  Robt.  Elliotte,  26  rue 
Notre-Dame,   Maisonneuve. 

Restaurant  de  $75,000,  290  rue  Ste- 
Catherine  pour  Childs  Co.,  New-York 
City.  Ce  restaurant  occupera  l'an- 
cien  magasin  Wilders. 

Fabrique,  entrepot  a  merchandises 
et  entrepot  frigorifique  de  5120,000, 
18  avenue  du  College  McGill  pour  la 
Holt  Renfrew  &  Co.,  Ltd.  401  rue 
Ste-Catherine  ouest. 

Fonderie  de  $3,000  sur  la  rue  St- 
Remi,  pour  la  Jenkins  Bros.,  Ltd., 
103  rue  St-Remi.  Le  travail  sera  fait 
a  la  journee. 

Ecole  de  $300,000  sur  le  boulevard 
Morgan,  Maisonneuve  pour  le  compte 
de  la  commission  des  ecoles  protes- 
tantes,   36   rue   Belmont. 

Residence  (2  families)  $3,000  sur 
la  rue  Bourbonniere  pour  Alb.  Bou- 
cher, 1306  rue  Lafontaine.  Le  pro- 
prietaire est  sur  le  marche  pour  des 
materiaux. 

Ecole  de  $120,000  pour  la  paroisse 
de  St-Thomas  d'Aquin,  sur  la  rue  du 
Couvent  pour  la  commission  des  eco- 
les catholiques,  87  rue  Ste-Catherine 
ouest. 

Residence  de  $1,200  sur  l'avenue 
Orchard  pour  A.  Riberdy,  102  rue  de 
Courcelles.  Le  proprietaire  rera  tout 
le  travail  et  il  est  sur  le  marche  pour 
ses  materiaux. 

Addition  a  l'hotel  Windsor,  rues 
Dorchester  et  Windsor.  Les  proprie- 
taires  de  cet  hotel  projette  ce  cons- 
truire une  addition  pour  iarre  a  la 
demande    du    printemps    prochain. 

3  plain-pieds  de  $6,500  sur  l'avenue 
Henri-Julien  pour  E.  Dubois,  1993  rue 
St-Hubert.  II  a  besoin  de  materiaux 
immediatement.  Entrepot  pour  voi- 
tures,  $1,000,  187  rue  St-Timothee 
pour  P.  T.  Legare,   180  rue  Amherst. 

Deux  garages  prives  de  $4,000,  en 
arriere  du  No.  4354  rue  Ste-Cathe- 
rine ouest  pour  Herbert  A.  Matley, 
233  avenue  Metcalfe.  Le  proprietai- 
re fera  tout  le  travail  a  la  journee  et 
il  achetera  des  materiaux. 

Residence  (3  plain-pieasj  $5,500 
sur  la  rue  Dublin  pour  Ant.  Filia- 
trault,  393  avenue  Lasalle,  Verdun. 
Le  proprietaire  fera  tout  le  travail  a 
la  journee  et  il  est  sur  le  marche 
pour  des  materiaux. 

Residences  (2  semi-detachees)  $25,- 
000,  angle  des  avenues  Western  et 
Kensington  pour  Chas.  J.  Bron,  4263 
rue    Ste-Catherine    ouest. 

QUEBEC. 

Entrepot  de  $175,000  pour  Terreau 
&  Racine,  194-208  rue  St-Paul.  Les 
proprietaires  sont  sur  le  marche  pour 
des  materiaux. 

Residence  de  $3,000  sur  la  rue  Mo- 
riu  pour  Emile  Plante,  rue  Morln.  Le 
travail  sera  fait  a  la  journee. 

Residence  de  $3,000,  3eme  avenue, 
Limoilou.  pour  Mme  G.  Larond,  3eme 
Avenue,  Limoilou.  Tout  le  travail 
sera  fait  a  la  journee. 

Residence  de  $7,200  sur  la  rue 
Bourlamaque  pour  Joseph  Nadeau, 
74  rue  Ste-Cecile.  Le  travail  sera  fait 
a  la  journee. 

ST-ALBAN. 

Moulin  a  scie  de  Alfred  Germain, 
detruit  par  le  feu.  Pertes:  $6,000. 
On    reconstruira   immediatement. 


Vol.  XXXII  —  No  40 


LE  PRIX  COURAXT,  vendredi  3  octobre  1919 


53 


Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  le  1er  octobre  1919 

Un  grand   nombre  d'items  ont  mon- 

e  de  prix  au  cours  de  la  semaine,  et 

n   ce   qui    concerne    les    produits   d'a- 

ier  manufactures    la    base   est  ferme. 

.es  fers    a    souder      se    vendent    plus 

hers.      Leurs   prix    nets   sont   donnes 

>lus  bas.     Les  rouleaux  a  pate  ont  su- 

i    une    hausse    aussi.       Les       des    de 

uyau    de    poele    se    vendent    un     peu 

i!us     cher.      Les    escomptes      sur    les 

reillis   a    volailles    ont    ete    annonces, 

e  sorte  que    les  commandes   peuvent 

tre  prises  a  un  prix  defini.     Les  bou- 

3ns  de   porte    vernisses   ont  subi    une 

ausse   de    10    pour    cent.       Les    appa- 

eils    pour      tordre       les       vadro'uilles 

mops)    se    vendent    plus   chers.       Les 

inces  d'un   numero   ont  augmente   de 

rix  de  meme   que   plusieurs  serrures. 

e  graphite,  les  miroirs  et  crochets  a 

abits  et  a  chapeaux  se  vendent  ious 

us   chers.      Les    marches   de    la   jute 

ontlnuent  a   monter.      Le   seul   declin 

nregistre    a    ete    sur    les    metaux    en 

ngots,    dont    le    marche       est    plutot 

ranquille  actuellement. 

De  fortes  tendances  vers  I'affermis- 

ement  peuvent  s'appliquer  aux  feuil- 

:s  et  aux  plaques  d'acier  et   on    peut 

attendre  a  une  hausse  des  prix.     Les 

arres  d'acier  et  de  fer,   les  clous  de 

roche   et   decoupes      sont    egalement 

?rmes,   tandis    que    les    poeles    et    les 

ccessoires,  surtout    les   fournaises   et 

ccessoires   de   fournaises    se    sont    af- 

rmis   par  suite   de    la    greve   des   ou- 

riers  en  acier  des   Etats-Unis. 

En   somme,    les   affaires   sont   excel- 

ntes  et  les  stocks  sont  expedies  a  la 

ampagne   en    grandes   quantites   dans 

moment.      Les  tendances   sont   for- 

s   pour   la    plupart   des   commodites. 

es  collections  sont   bonnes. 

ES    PRIX     DES    TREILLIS     A     VO- 
LAILLES SONT  ANNONCES;    LES 
ESSOREUSES  A    LA    HAUSSE. 

Treillis  a  Volailles,  Essoreuses.  — 
es  prix  du  treillis  a  volailles  pour 
s  commandes  placees  dans  le  mo- 
ent  et  pour  livraison  le  printemps 
ochain  sont  annonces.  L'escompte 
Jr  la  variete  Hexagone  canadienne 
it  de  15  pour  cent  pour  le  treillis  a 
ailles  de  2  pouces  et  de  10  pour  cent 
>ur  le  treillis  a  mailles  d'un  pouce. 
a  variete  "U.S."  est  cotee  a  un  es- 
>mpte  de  10  pour  cent  pour  les  mail- 
s  de  2  pouces  et  de  5  pour  cent  sur 
s  mailles  d'un  pouce.  Ces  escomptes 
>nt  pour  la  liste  reguliere  canadien- 
Les  essoreuses  a  vadrouilles 
"ops)  se  vendent  plus  cher.  Les 
'tations  actuelles  pour  les  divers  nu- 
eros    sont    les    suivantes:     No    1,    la 


douzaine,  $35;    No   2,   $23.50    et    No   4, 
$34. 

LES   PINCES   ET   LES  SERRURES  A 

LA    HAUSSE    DE    MEME    QUE 

LE    GRAPHITE. 

Pinces,  Serrures  et  Graphite.  —  Des 
avances  sont  en  vigueur  sur  les  prix 
des  diverses  lignes  de  serrures  de  la 
marque  Peterboro,  bien  que  ces  haus- 
ses  ne  soient  pas  encore  disponibles. 
Les  pinces  de  la  variete  No  1050  ont 
egalement  subi  une  hausse  et  les  prix 
nets  suivants  sont  en  vigueur:  4  pou- 
ces, la  douzaine,  $13.50;  5  pouces, 
$14.50;  6  pouces,  $15.50;  7  pouces, 
$19  et  8  pouces,  $21.  Le  praphite  de 
Dixon  est  cote  a,  57J/2  la  livre  en  boT- 
tes  de  1  lb.  et  a  55c  en  boites  de  5s. 
LES  PRIX  DES  OUTILS  MONTENT; 
CEUX   DES   MIROIRS  AUSSI. 

Outils,  Miroirs.  —  La  ligne  des  ou- 
tils  Stanley  se  vend  plus  chere,  com- 
me  on  le  prevoyait.  Les  prix  nets  in- 
diquent  une  avance  d'environ  15  pour 
cent.  Les  miroirs  ont  subi  une  hausse 
de  10  pour  cent.  Le  modeles  "Louise" 
en  5  x  7  est  cote  a  $3  la  douzaine; 
7x9,  $4.25;  8x10,  $5;  XL,  4x6,  $2.10 
la  douzaine;  5x7,  $2.65;  6x9,  $3.40 
et  8  x  10,  $4.60. 

LES    CROCHETS    A     HABITS    ET    A 

CHAPEAUX  AINSI  QUE   LES 

FERS    A    SOUDER 

PLUS  CHERS. 

Crochets  a  Habits,  Fers  a  Souder — 
Des  hausses  de  prix  sont  en  vigueur 
pour  les  crochets  a  habits  et  a  cha- 
peaux, qui  se  vendent  a  present  pour 
ceux  3  pouces,  $1.20  la  grosse.  Les 
fers  a  souder  se  vendent  plus  chers, 
voici  les  nouvelles  cotations  en  vi- 
gueur: Prix,  la  paire,  1  lb.  65c;  2  lbs 
$1.25;  3  lbs  $1.75;  4  lbs.  $2.35  et  5 
lbs  $2.90.  Les  mnnches  sont  cotes  a 
20  cents  la  douzaine. 
LES  ROULEAUX  A  PATE  PLUS 
CHERS;    DE   MEME  QUE   LES  DES 

DE   TUYAU    ET    LES    BOULONS. 

Rouleaux  a  Pate,  Des  et  Boulons. — 
Des  hausses  sont  en  vigueur  pour 
les  rouleaux  a  pate.  L'avance  est  d'en- 
viron 10  pour  cent  et  la  variete  avec 
manche  emaille  $2.15.  Le  prix  des 
des  de  tuyau  de  poele  a  monte  ega- 
lement, les  cotations  actuelles  etant: 
$6.60  la  douzaine  pour  ceux  de  7  pou- 
ces pour  mur,  $7.80  pour  ceux  de  7 
pouces  pour  plafond  et  $9  pour  les 
extensions  de  7  pouces.  Les  boulons 
Tower  de  la  variete  No  9,  vernisses, 
sont  cotes  aux  prix  plus  eleves  sui- 
vants: 3  pouces,  $1.15;  4  pouces, 
$1.55;  5  pouces,  $2;  6  pouces,  $2.30; 
7  pouces,  $2.70;  8  pouces,  $3;  9  pou- 
ces, $3.40   et    10   pouces,  $3.80. 


LE  TON  EST  FERME  POUR  LES 
POELES  ET  LES  ACCESSOIRES. 

Poeles,  accessoires. — En  vue  du  fait 
que  la  greve  actuelle  de  I'acier  aux 
Etats-Unis  rend  incertaine  la  perspec- 
tive pour  le  materiel  le.  ton  est  vort 
pour  les  poeles,  les  fournaises  ainsi 
que  pour  les  divers  accessoires.  Ac- 
tuellement, les  manufacturiers  pren- 
nent  du  commerce  d'une  maniere  tres 
satisfaisante  et  le  mouvement  est 
lourd.  Les  marchands  qui  se  procu- 
rtront  leurs  stocks  de  bonne  heure 
se  protegeront  contre  toute  rarete  pos- 
sible plus  tard,  si  les  difficultes  ou- 
vrieres  continuaient. 
LE  CABLE  EST  LENT;  LE  FIBRE 
DE    JUTE    PLUS    FERME. 

Corde  et  Cordage.  —  Peu  de  chan- 
gement  a  signaler  sur  le  marche  du 
cable.  Les  manufacturiers  font  rap- 
port d'une  bonne  demande  mais  elle 
pourrait  £tre  meilleure.  II  n'y  a  pas 
d'indications  actuel!ement  d'un  chan- 
gemcnt  dans  la  base,  en  autant  que 
les  prix  r.ont  concedes.  Les  fibres  de 
jute  sont  tres  fortes  et  des  avances 
sont  faites  frequemment.  La  base  du 
|j-ix  du  manille  pur  est  de  32c  la  lb: 
le  manille  anglais  ou  le  beaver,  28c. 
et  le  sisal,  25c. 

LA    VENTE    DE     LA    GAZOLINE    ET 
DE    L'HUILE    EST   DE   SAISON 

Huile  et  Gazoline.  —  La  base  pour 
I'huile  de  charbon  reste  sans  change- 
ment  entre  22c  et  25c  le  ga;ion,  sui- 
vant  la  qualite.  Le  mouvement  est 
assez  bon  et  les  approvisionnements 
suffisants  pour  repondre  aux  besoins. 
La  gazoline  se  vend  bien  et  le  ton  est 
stable  et  sans  changement.  «_a  variete 
pour  automobile  est  cotee  a  33c  le 
gallon. 

LA  BASE  RESTE  FERME  POUR  LA 
BROCHE  ET  LES  CLOUS. 

Clous  et  Broche.  —  Un  ton  fort  et 
stable  caracterise  le  marche  des  clous. 
Les  stocks  sont  suffisants  actuelle- 
ment et  il  se  fait  une  forte  vente  a  la 
campagne  pour  les  diverses  dimen- 
sions, une  construction  considerable 
Se  faisant  actuellement  dans  les  cites 
et  districts  ruraux.  Les  prix  restent 
a  $4.75  le  baril  pour  les  clous  de  bro- 
che et  les  clous  decoupes.  La  base  de 
la  broche  d'acier  reste  sans  change- 
ment a  $5  et  le  ton  est  egalement 
ferme  ici. 
LE    TON    DE    L'ACIER      EST      TRES 

FORT;    LES   BARRES   DE   FER. 

Acier  et  Fer.  —  Naturellement,  com- 
me  resultat  du  malaise  cree  par  la 
greve  des  ouvriers  en  acier  des  Etats- 
Unis,  il  s'est  produit  un  affermisse- 
ment   du    a    la    base    du    prix   des    pro- 
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duits  d'acier  et  du  fer.  Si  ies  diffi- 
culty ouvrieres  sont  reglees  bientot, 
il  est  probable  que  des  avances  ne  se 
produiront  pas,  autrement  on  peut 
s'attendre  a  une  hausse  de  prix.  II 
y  a  un  lourd  mouvement  actuellement 
et  les  stocks  sont  raisonnablement  sa- 
tisfaisants. 

Acier  doux 3.75 

Acier  a  machinerie,  fini  fer    .  3.80 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes   .   .   .  • 3.75 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier    fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer    ordinaire    en    barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffine\  les  100  lbs   ...   .  4.75 

LA    TENDANCE        EST       VERS    LA 

HAUSSE  POUR   LES  DIVER- 

SES  TOLES. 

Plaques  et  Feuilles.  —  Bien  qu'il 
n'y  ait  pas  de  hausses  a  enregistrer 
cette  semaine  sur  les  marches  locaux, 
certains  s'attendent  a  une  augmenta- 
tion des  prix,  surtout  si  les  troubles 
ouvriers  des  Etats-Unis  ne  se  reglent 
pas  bientot.  Deja  les  prix  de  certaines 
toles5  ont  augmentes  a  I'endroit  de 
production  et  les  effets  se  feront  sen- 
tir  peut-etre  ici  dans  quelques  jours. 
Les  tendances  sont  decidement  vers 
la  hausse. 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les 100  lbs 

Calibre  10 5.50  6.25 

Calibre  12 5.55  6.20 

Calibre  14 5.60  6.35 

Calibre  16 5.70  6.50 

Calibre  18-20 '   ....  6.35 

Calibre  22-24 6.40 

Calibre  26 6.45  6.50 

Calibre  28 6.75  7.00 

Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 8.65  9.25 

Calibre  28 8.30  8.85 

Calibre  26 8.50 

Calibres  22  et  24    .    .    .    .  7.70  8.35 

Calibre  16 7.50  8.00 

Calibre  18 7.50  8.35 

Calibre  20 7.30  8.00 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LE  MOUVEMENT  DES  PRODUITS 
DU    PLOMB    EST   DE   SAISON. 

Produits  du  Plomb.  —  II  y  a  tres 
peu  de  changement  a  enregistrer  dans 
le  ton  du  marche.  Les  conditions  lo- 
cales parmi  le  commerce  de  la  plom- 
berie  ne  sont  pas  satisfaisantes  et  il 
y  a  eu  un  effort  determine  pour  ge- 
ner  les  travaux  des  maTtres-plombiers 
par  la  greve.  II  est  a  esperer  qu'il  se 
produira  bientot  une  amelioration 
dans  la  situation,  lorsque  les  achats 
seront  plus  considerables. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb   .    ., 0.12A. 

Rebuts  de  plomb   . 0.13J 

Courbes    et  trappes   en    plomb. 

15%. 
Plomb  "wool",  la  lb 0.13 


Plomb  en  feuilles,  3  a  3J  la  lb., 

pied   carre\   la  lb 0.12A 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8   lbs, 

pied  carr6 0.09J 

Feuilles  couples,  %c  extra  et 
feuilles  couples  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 

Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .  0.36 J 

Soudure,    strictement,    la   lb.    .  0.32J 

Soudure,  commerciale,  la  lb.    .  0.31 

Soudure,    wiping,   la  lb.    .    .    .  0.29 
Soudure  a  broche  (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.38| 

50.60 0.411 

Zinc  en  feuilles,  casks    ....  0.17 

Zinc  en  lots  brisks 0.18 

TUYAU  DE  FER 
Standard   Buttweld 
Les  100  pieds. 
Acier  Fer  forgG 

Noir        Gal.            Noir  Gal. 

y8    pc...    $6.00       $8.00       $ $ 

Yi   pc...        4.53           6.66           5.13  7.26 

%    pc...        4.53           6.66           5.13  7.26 

%    pc. ..        5.99           7.57           6.84  8.42 

%    pc...        7.53           9.66           8.68  10.81 

1  pc...  11.14  14.28  12.84  15.98 
1%  pc...  15.07  19.32  17.37  21.62 
iy2    pc...      18.01         23.10         20.76  25.85 

2  pc...  24.24  31.08  27.94  34.78 
2%    pc...      38.90          49.73          

3  pc...      50.87         65.03  

3y2    pc...      64.86  81.88  

4  pc...      76.85         97.01  

Standard   Lapweld. 

Acier  Fer  forgg 

Noir        Gal.            Noir  Gal. 

2  pc...  $27.94  $34.78  $31.64  $38.11 
2%    pc...      40.66          51.48          46.51  57.33 

3  pc...  53.17  67.32  60.82  74.97 
3%    pc...      66.70         83.72         75.90  92.92 

4  pc...  79.03  99.19  89.93  110.09 
4%    pc...      88.00       113.00       107.00  132.00 

5  pc...    103.00       132.00       125.00  154.00 

6  pc...    133.00       171.00       162.00  200.00 

7  pc...    175.00       224.00       211.00  259.00 

8  pc...    184.00       235.00       221.00  273.00 

LE  MARCHE  DES  METAUX  EN  LIN- 

GOTS  MONTRE  UN  PEU  PLUS 

DE  FAIBLESE 

Metaux  en  I  ingots.  —  Une  grande 
tranquility  caracterise  ce  marche.  II 
y  a  un  flechissement  dans  les  tendan- 
ces pour  la  plupart  des  lingots  et  ac- 
tuellement, I'on  n'achete  pas  beaucoup 
a  I'avance. 

Cuivre.  —  Marche  plus  faible.  Le 
mouvement  est  decidement  petit  et  le 
prix  cote  est  25c  la  livre. 

Fer-blanc.  —  On  dit  que  certaines 
fabriques  sont  fermees  et  les  prix 
sont  plus  faibles  par  suite  d'un  mou- 
vement de  ventes  plus  leger.  Le  prix 
a  ete  reduit  de  2c.  a  59c.   la   livre. 

Spelter.  —  Certaines  des  usines  de 
galvanisation  sont  fermees:  la  de- 
rnande  est  peu  considerable  et  les  prix 
sont  plus  faibles  a  9%c-  la  livre. 

Plomb.  —  Ce  metal  se  maintient  et 
aucur.  changement  n'est  a  enregistrer, 
le  prix  restant  a  7J^c.  la  livre. 

Antimoine.  —  Le  commerce  domesti- 
que  est  limite,  et  les  ventes  faites  le 
sont  sur  la  base  de  J^c.  la  livre  moins 
cher,  soit  a  9J/^c. 

Aluminum.  —  Peu  d'affaires  sur  ce 
marche  et  aucun  changement  notable 
a  signaler.     Prix:   35c.  la  livre. 

Fer  en  Gueuse.  —  Les  affaires  peu 
considerables  qui  se  sont  faites  I'ont 
ete  a  $50  la  tonne. 


LA  PEINTURE 
La  semaine  a  ete  remarquable  par 
I'annonce  que  le  prix  des  peintures 
et  des  vernis  sera  maintenu  sur  la 
base  actuelle  pour  les  commandes  de 
I'automne  et  du  printemps.  Cette 
nouvelle  a  ete  lancee  a  la  suite  d'une 
reunion  des  fabricants  de  peinture.  te- 
nue  la  semaine  derniere.  Les  vernis 
sont  particulierement  forts,  vu  que  les 
gommes  sont  encore  rares  et  cheres, 
tandis  que  la  terebenthine  est  plus 
chere  que  jamais. 

Une  autre  annonce  importante  a  ete 
celle  de  la  standardization  des  boites 
pour  le  vernis  et  la  peinture,  et  ce  se- 
ra un  changement  qui  sera  accueilli 
avec  plaisir.  Pour  que  les  ventes  de 
la  peinture  augmentent,  les  fabricants 
de  peinture  ont  decide  de  continuer  la 
campagne  educationnelle  en  activant 
le  travail  commence  cette  annee  par 
le  comite  dit  "Sauvez  la  surface  et 
vous  sauvez  tout." 

L'huile  de  graine  de  lin  se  main- 
tient  avec  peu  ou  pas  de  changement 
pour  les  livraisons  immediates,  et  le 
prix  de  la  terebenthine  n'a  pas  subi 
de  changement.  Les  affaires  sont  bon- 
nes. 

L'HUILE    FUTURE    BAISSE;    L'HUI- 
LE   SUR    PLACE    DIFFICILE 
A  AVOIR 

Huile  de  Graine  de  Lin. — Une  ame- 
lioration tres  marquee  est  en  vue  pour 
l'huile  future,  et  avec  la  graine  qui  ar- 
rivera  tout  probablement  en  grandes 
quantites  avant  que  plusieurs  semai- 
nes  ne  soient  ecoulees,  il  devrait  y 
avoir  un  approvisionnement  d'huile 
raisonnablement  suffisant  sur  le  mar- 
che au  commencement  du  mois  d'oc- 
tobre.  Les  tendances  ont  ete  vers  la 
baisse  recemment  pour  la  graine  de 
lin,  et  cependant  le  marche  est  ferme, 
un  petit  surplus  d'huile  etant  dispo- 
nible  sur  place,  $2,92  etant  le  bas  ni- 
veau. Un  mois  plus  tard,  on  pourra 
acheter  son  stock  a  meilleur  marche, 
et  les  prix  dependront  de  la  maniere 
que  se  fera  la  livraison  de  la  graine 
aux  broyeurs.  La  recolte  canadienne 
est  estimee  entre  5,000,000  et  6,000,- 
000  boisseaux. 

Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.92    3.02 

1  a    9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a    4  barils 2.94*  3.041 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  ealt  tres  nomi- 
nate. 

LE  PRIX  DE  LA  TEREBENTINE  SE 

MAINTIENT;    LES  STOCKS  SONT 

SUFFISANTS   ICI 

Terebenthine. — II   y  a   eu  a  dire  le 
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i/rai  tres  peu  d'amelioration  dans  la 
situation  au  cours  de  la  semaine.  Les 
stocks  en  mains  sont  suffisants  et  Ton 
ie  rapporte  pas  de  la  difficulty  a  faire 
Face  aux  demandes.  Les  cotations 
Vont  pas  subi  de  changement,  et  en 
/ue  du  fait  que  les  stocks  ne  sont  peu 
onsiderables  dans  Ie  sud,  il  est  im- 
Drobable  qu'il  se  produise  immediate- 
nent  un  changement  de  consequence 
Jans  la  base  du  prix. 
Ter6benthine — 


>i!  1  a  4  barils   .... 

'ar  petits  lots   .    .    .    . 

(Empaquetage  extra) 


Gal.  Imp. 
..."  2.65 


.ES  VENTES  DU  MASTIC  SONT 

BONNES  ET  LA  BASE 

EST  STABLE. 

Mastic.  —  La  demande  pour  Ie  mas- 
ic  est  de  saison  et  il  y  a  peu  de  nou- 
eau  changement  a  enregistrer.  La 
>ase  du  prix  reste  la  meme  qu'actuel- 
ement  pour  d'ici  a  la  fin  de  la  saison 
I'automne,  et  les  stocks  disponibles 
ont  suffisants  pour  repondre  aux  be- 
oins  actuels. 

Nous  cotons: 


Mastic   Standard: 


3n  barils  .   .    . 
Sn  V2  barils  .   . 
ar  100  livres  . 
'ar  25  livres   . 
5ar  12%  livres    , 
Sn  boites  3  et  5  lbs 
]n  boites  2  et  3  lbs 
Bn  caisses  100  lbs. 


Au- 
des- 

sous 

5  1      del 

tonnes  tonne  tonne 

$5.00  $5.25  $5.60 

5.15     5.40     5.75 

5.85     6.10     6.45 

6.10     6.35     6.70 

6.35     6.60     6.95 

8.10     8.35     8.70 

8.60     8.85     9.20 

7.15     7.40     7.75 


-A  DEMANDE  EST  STABLE  POUR 
LE  BLANC  DE  PLOMB 
DANS  L'HUILE. 

Blanc  de  Plomb  dans  I'Huile.  —  II 
a  une  bonne  demande  pour  Ie  blanc 
lans  I'huile  des  sources  regulieres, 
nais  Ie  tonnage  est  quand  meme  tres 
onsiderable.  Comme  nous  Ie  disions 
a  semaine  derniere,  les  prix  actuels 
eront  en  vigueur  d'ici  au  15  decem- 
re  a  moins  qu'il  ne  se  produise  des 
eveloppements  imprevus  dans  Ie  prix 
'es  matieres  premieres.  Les  cotations 
ctuelles  pour  Ie  commerce  sont  les 
uivantes:  en  lots  de  5  tonnes,  $15.50; 
n  lots  d'une  tonne,  $16  et  en  plus  pe- 
ite  quantity  $16.35. 

ES    PRIX    DES    PEINTURES    PRE- 
PAREES   N'ONT  PAS  CHANGE. 

Peintures  melangees,  Vernis.  —  Les 
'fix  actuellement  en  vigueur  pour 
es  peintures  preparees  n'ont  pas  su- 
i  de  changement,  et  pour  les  affaires 
e  cet  automne  et  pour  les  comman- 
es  livrables  Ie  printemps  prochain 
a  base  actuelle  restera  la  meme.  Na- 
ureliement  tout  dependra  de  la  ten- 
ion  des  marches  pour  les  matieres 
iremieres    et    les    manufacturiers    es- 


perent   qu'il    ne    deviendra    pas    neces- 
saire  de  faire  des  avances. 

On  se  rappellera  que  les  prix  de  la 
peinture,  lorsqu'ils  ont  ete  rajustes  la 
derniere  fois  etaient  bases  sur  Ie  cout 
de  I'huile  qui  etait  d'environ  $2.35  Ie 
gallon.  Depuis,  Ie  prix  de  cette  com- 
modite  a  monte  a  $3.  De  plus,  les 
augmentations  de  salaires  ont  ete  con- 
siderables et  toutes  les  depenses  ge- 
nerates des  manufacturiers  de  pein- 
ture et  de  vernis  ont  considerablement 
augmente.  La  mise  des  produits  sur 
Ie  marche  est  plus  couteuse.  II  y  a, 
toutefois,  peu  d'indications  qu'il  y  au- 
ra des  declins  dans  Ie  prix  des  pein- 
tures, des  vernis  ou  des  specialites. 
On  rapporte  que  les  affaires  sont  ac- 
tives. 

PEINTURES 
Alabastlne. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquide  bronze. 
Llquide-bronze,     No    1   ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.12    0.12 

Couleurs  (seches)                      la  llvre 
Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.09 J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0  09 J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09* 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  bruise,  No  1,  100 

livres 0.9  J 

Terre  de  Sienne  bruise,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,  100  lbs.   0.12     0.12 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres    0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    V6nitien,    brillant 

supe>ieur 0.07     0.09 

Rouge  V^nitien,  No  1 0.05* 

Noir  nn,  pur  sec 0.09* 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05 J  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.03* 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..   0.06     0.10  J 

Ochre  frangais,  barils 0.08 

Ochre   sapin,    100   livres    ..0.07     0.08 

Rouge    Super    Magnetic 0.05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
boites  d'une  llvre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25     0.28 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  TJltra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 


Bleu  de   Chine 1.00 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre   d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails   (blancs)  Gallon 

Duralite $7,474. 

Albagloss 5.75 

Colle. 

Colle  Ail-Round  Brantford — 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 
Vitre  Simple     Double 

6pais-      6pais- 
Les  100  pieds  seur         seur 

Au-dessous    de    25    ..$19.90     $22.90 

26  a  34 20.80       24.85 

35  a  40 21.80       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a.  100 58.55 

101k  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 
Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 
Comptant,  2  pour  cent, 
f.n.b.     Montreal,    Toronto,     London, 
Hamilton. 
Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2 .  90 

Glaces   de   101   a   110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3 . 00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3.75 
Escompte  au  commerce.  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.45   les    douze   pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00     16.35 

Crown,  pur 16.00     16.35 

Ramsay,  pur 16.00     16.35 

Green  Seal 16.00     16.35 

Moore,  pur 16.00     16.35 

Tiger,  pur 16.00     16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .    .     16.00     16.35 
Elephant,  veritable    .    .     16.50     16.85 

Red  Seal 16.00     16.35 

Decorators,  pur   ....     16.00     16.35    • 
O.  P.  W.  anglais  ....     16.20     16.55 
B.B.    veritable    plomb,    molns   d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;    $18.15,   Mont- 
real.   Lots    d'une    tonne,    moins    5%; 
lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 
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Community  Plate 


PATRICIAN 
Tomato  Server 


AUTOMNE  est  la  saison  pour  faire  ses 
achats  de  cadeaux  pour  le  commerce 
de  Noel  et  du  Jour  de  l'An. 
Vous  avez  actuellement  la  chance  de  vous 
assurer  une  grande  partie  de  ce  commerce 
avec  de  gros  profits.  Des  modeles  magnifi- 
ciues.  une  qualite  sup<§rieure  et  une  publici- 
ty faite  dans  tout  le  pays  creent  une  deman- 
de  continuelle  pour  l'Argenterie  COMMU- 
NITY PLATE: — une  ligne  comprenanf  plu- 
sieurs  articles  magnifiques  et  appropri6s 
pour  cadeaux  a  prix  populaires.  Cette  ar- 
genterie  est  toujours  regue  avec  plaisir  non 
seulement  a  cause  de  ses  modeles  superbes 
mais  encore  parce  qu'elle  denote  chez  la 
personne  qui  la  donne  un  desir  de  faire  un 
cadeau  de  qualite. 


SHERATON 

Belly 
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Considerez  les  Avantages 

d'une 

Ligne  Complete  de  Peinture 


SOU  VENT  un  produit  en  fera  vendre  mi 
autre,  de  meme  un  client,  satisfait  de 
la  peinture  que  vous  lui  aurez  vendue,  re- 
viendra  souvent  pour  acheter  du  vernis, 
de  l'email,  etc.,  portant  la  meme  marque. 
II  y  a  une  ligne  complete  dont  l'introduc- 
tion  se  traduira  par  une  augment  at  ion 
dans  les  ventes.    C'est  la 


i 


CANADA  PAINT 

* 

La  Peinture  de  Merite 


Cette  liste  comprend  un  choix  complet  de 
peintures  el  de  vernis,  appuyes  par  les 
mothodes  de  publicity  les  plus  efflcaces. 
On  y  trouvera  un  flni  parfait  pour  toutes 
les  surfaces.  Rien  n'a  ete  oublie.  Quelle 
que-  soit  la  surface  que  vous  voulez  cou- 
vrir,  le  iini  parfait  pour  sa  protection  et 
pour  son  embellissement  sera  trouve  dans 
la  ligne  Canada  Paint. 


, 


CANAD 
PAINT 


Ecrivez-nous  aujourd'hui  pour  avoir  un  exem- 
plaire  de  notre  brochurette  gratis:  "Paint  and 
Varnish  as  a  profitable  Investment  for  a  mer- 
chant", decrivant  egalement  en  detail  toute  la 
proposition  de  I'agence  C.  P. 


The  Canada  Paint  Co. 


Halifax 


Montreal 


LIMITED 

Toronto  Winnipeg 


Calgary 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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Sur  la  ferme  un  cheval  n'est 
jamais  de  trop. 

Des  accidents  arrivent  sur  la  ferme.  Qui  a  les 
moyens  de  subir  la  perte  d'un  homme  ou  d'un 
cheval  dans  le  travail  de  sa  ferme?  La  perte 
d'un  cheval  et  la  perte  de  temps  qui  en  restilte 
nuit  a  I'efficacite  de  tout  le  travail.  Les  Bour- 
rures  TAPATCO  a  colliers  de  chevaux  aug- 
mented leur  efficacite  et  les  protegent  contre 
les  accidents  —  plus  d'epaules  contusionnees, 
ecorchees  ni  blessees. 


Les  gants  de  coton  TAPATCO  sur  la  ferme,  dans  le  jardin,  la 
grange  ou  le  garage,  protegent  contre  les  accidents  aux  mains. 
Avec  poignet  a  bande,  poignet  tricote  et  gantelet;  legers,  moyen- 
nement  legers  et  epais.  Gants  et  Mitaines  en  Jersey  Oxford,  tan 
et  ardoise.    Le  gant  avec  surface  en  cuir  est  tres  populaire. 

The  American  Pad  and  Textile  Co. 

Chatham,  Ontario. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en  bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  ofl  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches1,  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  olient. 


J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas      -      -     Ontario 


La  demande  pour  une  Peinturt 
se  mesure  ordinairement  par  sa 
popularity 
C'est  pourquoi — 

LA  PEINTURE 


est  pour  vous  une  ligne  profita- 
ble a  vendre. 

Ecrivez-nous  pour  notre  proposi 
tion  attrayante. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 

A.  RAMSAY  &  SON  COMPAQ 


Pabricants  de  Peintures  et  Ve^nis  depuis  1842 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVE 

En   ecrivant   aux  annonceurs,  ment-ionne?  "Le   Prix  Gourant".  s.v.d. 
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Scies   Passe-Partout   Simonds 


^^wv'^ 


fv/~M/^ 


"  //';y'.: 


v/-!^^yjy/j,  av, 


Superiorite  Assuree 

Une  scie  Passe-Partout  Crescent  Ground  de  Simonds  coupera  10  pour  cent  plus  de  bois 
dans  le  meme  temps  que  toute  autre  sorte  de  scie.  Notre  Passe-Partout  pour  un  seul  homme 
est  un  epargneur  d'ouvrage. 

Les  Scies  Passe-Partout  de  Simonds  ne  se  resserrent  pas  dans  le  trait.      Elles  conservent 
leur  tranchant  parce  qu'elles  sont  affutees  correctement  et  scientifiquement  trempees. 

SIMONDS  CANADA  SAW  COMPANY,  Limited 

RUE  ST-REMI   ET  AVENUE    ACORN,  MONTREAL  (P.Q.) 
VANCOUVER  (B.C.)  ST.  JOHN  (N.B.) 


Fil  a  Lacets   (Collets)   en   Laiton 

lTn  fil  de  laiton  mou,  calibres  Nos  21,  22,  23   at   24,  en  rouleaux  d'une  once  et  de 
deux  onces,  le  paquet  pesant  cinq  livres. 

L'automne  apportera  une  forte  demande  pour  le  fil  a  lacets  (collets).     Comman- 
dez-en  un  approvisionnement  assez  a  l'avance.    Prix  sur  demande. 

AUTRES  PRODUITS  FOURNIS   AUX   QUINCAILLIERS 


Clous 
Fil  de  fer 
a  cloture 
Blanc  de  Plomb 


.   Broquettes  Vis  Boulons 

Poignees  de  portes  Crochets  a  chapeaux    Plombs 

Fers  a  cheval  et  a  Paletots  Clavertes 

Mastic  Ecrous 


Ghe     fSteel    Company     of   Canada     *jCi'mited 


Hamilton 


HAMILTON  -  -  MONTREAL 

BUREAUX    DE    VENTE    A 
Montreal  Toronto  Winnipeg       St-Jean   (N.B.)        Vancouver 
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Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"  de 


*&xxi?e&* 


Une  ligne  populate  et  profitable  durant  toute  l'annee. 
Vos  clients  la  connaissent  grace  a  notre  publicite 


MAXWELLS  LIMITED, 


St.  Mary's,  Ont. 


Crampons  de  Surete  pour  le  tour 

"Vulcan"  de  Williams 

Forges  au  Marteau  Mecanique 

EN    STOCK: 

A  bout  droit  et  courbe 
1  ou  2  vis 
16  dimensions 
Capacite  3-8  a  6  pouces 

Demandez  notre  brochure 

J.  H.  Williams  &  Co. 

121     RUE    RICHARDS    -    BROOKLYN,    N.  Y. 

Representants  Canadiens 

THE     CANADIAN     FAIRBANKS-MORSE     CO. 

MONTREAL     et      QUEBEC 


Lorsque  vous  achetez  des 
Papiers  a  Tapisser 

Si  vous  tenez  a  avoir  le  genre  de  papier  que  les  gens 
acheteront    rapklement.    pour   lequel    ils    reviendront   a 
votre  magasin  avec  teurs  amis — alors 
Achetez  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

lis  sont  si  nouveaux,  et  si  jolis  que  le  fait  de  les  voir 
incite  a  vouloir  les  avoir  a  la  maison. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


sont  populaires  chez  le  professionnel  tout  comme  chez 
le  lapissier  amateur,  car  avec  eux  le  travail  peut  se 
laire  mieux  et  d'une  maniere  plus  satisfaisante. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles  de  ventes  a   Montreal:    Chambre  No  310 

Edifice   Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Nov.i  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURIERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE   FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,    Fours   a    Reverbere   a    Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a   New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 
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Tole    Galvanisee 


dk  LYSAGHT 


"QUEEN'S 


HEAD' 


CANAIU 

Sans  contredit  la  meilleure. 

Agents  pour  le  Canada. 

A.  C.  Leslie  &r  Co.,  Limited 

560  rue   St-Paul    ouest 
MONTREAL 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a.  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne" 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &    CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:    Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


LE  DIABLE  BLEU 

(BLUE    DEVIL) 

Le  meilleur  velocipede  pour  enfants.  Tricycle  perfectionne. 
Construction  parfaite.  Cadre  a  ressorts  emaille  en  beau  bleu. 
Selle  elastique  en  cuir.    Roues  etamees.    Guidon  ajustable. 

Adressez-vous  a 

The    Gendron    Manufacturing    Company,     Limited 

Rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


E  C  R  O  U  5 


M  O  R  R  O  W  S 


Lfs  h'nicuscs  ;i  i.iisiiin  au  carbone  et  ;\  haute  vitesse  sont  faites  du  meilleur  acier  avec  on  trcmpase  special 
elles   sont    garanties   sous   tons  rapports.      D'auires    marques    peuvenl  se   vendre   meilleur   march.',    reals 
oreuses  MORROW  sont  lesmeilleures.  Elles  perceront   plus  de  trous  avec  le  motns  d'affutage.     Ques- 

Uonnez   le   mScanicien   expert  au  sujet  de  ces  outils.      (Achetez-les  chez  votre  marchand  de  gros.) 


JOHN    MORROW   SCREW   &    NUT   CO..    LIMITED. 
Ingersoll  Canada 

' ^fSM  Resumes  Ingersoll  tailleni  plus  vi te  etdurent  plus lomit^mns. 


En  gros  seulemenl  de 

F.  BACON  &  CO.,  Agents, 

Montreal,  Qu6. 


T/X  PAUD5 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

"GREEN  TREE" 

BEAU  BRILLANT-DURABLE 

composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'buile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  qualite. 

Demandez    notre   carte   des   couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia   Turpentine   Co. 

Terebenthine,    huile  A   peinture,   blanc   de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clark* MONTREAL 
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LA  BANQUE  MOLSONS 


[Incorporee  en  1855] 


Capital  et  Fonds  de  Reserve  $8,800,000 


Plus  de  '  00  Succursales 


Peu  d'entreprises  de  nos  jours  peu- 
vent  reussir  sans  l'appui  des  banques. 
Si  vous  vous  proposez  quelque  nou- 
velle  entreprise,  le  Gerant  local  de  la 
Banque  Moisons  sera  pret  a  vous  con- 
seiller  quant  a  vos  affaires  de  banque 
et  de  credit. 

Edward  C.  Pratt, 

Gerant  General 


LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     . . 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres    propice    aux    voyageurs   canadiens   qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 
PRIX   COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


BANQUE  PROVINCiALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL    PAYE    ET    SURPLUS 3,000,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 31,600,000 

95  Succursales  clans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau- 

Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-Edouard. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:   Honorable   Sir  HORMISDAS  LAPORTE,   C.P.,   de  la 

maison    Laporte-Martin    limitee,    administrateur    du    Credit 

Foncier   Franco-Canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLET,  capitaliste. 
Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre.  de   l'agri- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.   BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limitee. 
M.   M.    CHEVALIER,   directeur  general  Credit  Foncier  Franco- 
Canadien. 

BUREAU  DE  CONTROLE. 
(Commissaires-censeurs) 
President:    l'honorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R.,   ex 

juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 
Vice-President:      L'honorable    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  adminis- 
trateur  "Montreal  Light,   Heat  &  Power  Co.,   Ltd.". 
M.   S.-J.-B.   ROLLAND,   president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU-CHEF 
M.  Tancrede  BIENVENU, 
Directeur- general. 
M.  J. -A.  TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  chef. 

M.  C.-A.  ROY, 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 

M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LARUE,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital   autorise $10,000,000 

Capital   verse  et  fonds  de   reserve 7,800.000 

Total  de  l'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,   president; 

l'hon.   F.-L.  B4ique,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson. 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-g6n6ral. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE    SOCIAL:    MONTREAL    (112   rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacque3 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux  de  Quartiers 

Tout  d<5pot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  H  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
fois  par  ann6e  un  inte>§t  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  <Smet  des  LBTTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  counts,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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FINANCES 


LES    GRANDS   PROBLEMES   ECONOMIQUES 


a  Transformation  du  Consulat-General  de  France 
— M.     Ponsot    est     un    diplomate   et  aussi    un 
"Business  Man"  —  Consequences  de  la  depre- 
ciation  du   franc   et  de   I'interdiction   des  vins. 
Ce  que  dit  le  lieutenant  de  Clerval.  . 


Le  consulat  de  France  est  installe  dans  ce 
ulu:h  Building,  un  des  plus  importants  de  la  vil- 
dans  le  quartier  des  banques,  des  agents  de 
lange  et  des  assurances.  En  y  entrant  on  a 
mpression  de  se  trouver  dans  un  bureau  ou  Ton 
availle  parce  que  le  temps  est  chose  precieuse. 

Les  mandataires  des  grandes  firmes  anglaises 

exportation!      venant  faire  viser   des   documents 

;cessaires     a  1'exportation,  des  commissaires  de 

ivires  en  partance  pour  un   port  francais,   s'ex- 

imen'  en  anglais  et  on  leur  repond  fort  correcte- 

ent  en  leur  langue:  et  tout  marche  sans  un  mot 

us  haut  que  l'autre,  sans  accrocs  et  sans  heurts. 

El   comme  le  reporter  du  "Prix-Courant"  fait 

sser  sa  carte  a  M.  Ponsot  en  le  priant  ceremo- 

eusement  comme  il  est  d'usage,  de  lui  accorder 

ie  interview,  il  voit  deux  minutes  apres  venir  un 

onsieur  qui  s'accoude  stir  le  comptoir,  comme  un 

nple   "business  man"   et   sans   facon   engage   la 

■nversation.    Mais,  au  premier  mot,  mis  en  garde 

r  le  serieux    de  la  question,  le    diplomate    avise 

'est  M.  Ponsot  pese  aussitot  soignetisement  ses 

roles: 

—II  est  certain  que  la  perte  au  change  de  la 
;mnaie  francaise  sur  le  marche  canadien  est  tine 
ose  serieuse.  II  est  non  moins  certain  que  la 
tiane  canadienne  ne  tient  aucun  compte  de  la 
preciation  du  franc  et  continue  a  calculer  les 
oits  ad  valorem  sur  les  produits  francais  en  se 
sant  sur  le  change  a  raison  de  cinq  francs  le 
liar,  alors  que  presentement  il  en  fatit  huit  pour 
ire  une  piece  canadienne  de  cent  sous.  D'ou  il 
it  que  les  importateurs  canadiens  paient  les 
Dits  sur  trois  francs  de  trop  sur  chaque  dollar, 
it  sur  soixante  pour  cent. 

—II  m'est  totttefois   difficile  de  vous  en   dire 

vantage,  car  en  calculant  les  droits  sur  la  base 

cinq  francs  au   dollar,  l'autorite   douaniere  ne 

t     que  s'en   tenir  au  texte  de  loi  qui  etablit  a 

tx  fixe  la  valetir  du  franc.     On  ne  saurait  done 

us     injustice      donner  au   procede  de  l'autorite 

uaniere  tine  signification  qu'elle  ne  peut  avoir. 

douane  canadienne  reste  dans  la  limite  de  son 

Mt  strict  puisqu'elle  s'en  tient  a  la  lettre  de  la 

Toutefois  il  n'en  demeure  pas  moins  qu'il  y 

la  un  prejudice  que  subissent  les  importations 


francaises  au   Canada   dont  le  representant  de  la 
France  ne  peut  pas  se  desinteresser. 

— Mais  je  suis  empeche  d'entrer  plus  avant 
dans  la  question,  puisque  je  crois  savoir  qu'elle 
fait  l'objet  d'une  correspondance  engagee  par  ail- 
letirs  entre  le  gouvernement  du  Dominion  et  le 
gouvernement  de  la  Republique.  Vous  compren- 
drez  ma  reserve  et  sans  doute  n'insisterez-vous 
pas. 

Devant  une  telle  declaration  le  reporter  du 
"Prix-Courant"  ne  pouvait  que  s'incliner.  Mais 
en  nouvelliste  averti,  il  savait  que  dans  certains 
cas  lorsque  la  porte  se  ferme  il  faut  pousser  la  fe- 
netre.  En  l'espece  ie  consul  se  refusant  a  de 
plus  precieuses  declarations,  il  convenait  de  s'a- 
dresser  a  Fun  de  ses  subordonnes.  Ce  fut  done 
au  lieutenant  de  Clerval,  le  tres  aimable  attache 
commercial  du  consulat,  que  fut  posee  la  question, 
si  la  surtaxe  don'  sont  frappees  les  marchandisea 
francaises  a  leur  entree  au  Canada,  n'est  pas  de 
nature  a  diminuer  l'importance  de  nos  echanges 
commerciaux  avec  la  France. 

— Permettez-moi  de  vous  dire  qu'en  raison 
d'une  correspondance  actuellenient  en  cours,  pre- 
cis6men1  sur  cette  queston.  il  m'est  difficile  de 
vous  repondre.  Toutefois  en  la  traitant  par  ses 
cotes,  il  me  sera  peut -et  re  facile  de  vous  signaler 
quelques  apercus  assez  intelressants.  Tout  d'a-1 
bord  je  vous  dirai  que  le  proverbe  qui  dit  qu'on 
n'attire  pas  les  mouches  avec  du  fiel,  s'applique 
aussi  bien  aux  relations  commerciales  entre  Indi- 
vidus  qu'entre  peuples.  Du  fait  de  la  depreciation 
du  franc  dont  l'autorite  douaniere  ne  tient  aucun 
compte  les  produits  francais  subissent  une  surtaxe 
de  60%  a  leur  entree  au  Canada.  Du  fait  des  lois 
de  prohibition,  on  ferme  le  pays  aux  vins  et  aussi 
aux   liqueurs   fines   francaises. 

— Y  a-t-il  beaucoui)  de  mal  a  deguster  apres 
diner  un  verre  de  benedictine,  ou  a  siroter  un  de 
a  coudre  de  cette  liqueur  d'anisette  dont  1'ame  est 
parfumee  comme  celle  d'tm  bouquet?  En  fixant 
la  teneur  en  alcool  des  vins  que  Ton  admet  au 
pays,  on  ferme  la  porte  aux  vins  de  France,  car 
cette  teneur  est  trop  faible  pour  leur  permettre  de 
traverser  la  mer. 

— Alors,  quoi?  le  Canada  vetit  bien  vendre  a 
la  France  ses  produits,  mais  il  ne  vent  rien  ache- 
ter  d'elle. 

— Faut-il  dans  ces  conditions  etre  outre  me- 
sure  etonne  qu'en  aoiit  dernier  le  Canada  ait  ven- 
dtt  pour  $76,000,000  de  moins  a  la  France?  Faut- 
il  voir  dans  cette  diminution  et  la  prohibition  de 
nos  vins  une  premiere  relation  de  cause  a  effet? 
Cette  fois  ce  n'est  pas  moi  a  repondre  puisque  je 
vous  pose  la  question. 

Et  le  reporter  du  "Prix-Courant"  plus  habile 
a  poser  des  questions  qu'a  y  repondre,  restant  a 
court  devant  celle-ci,  mit  fin  de  lui-meme  a  l'inter- 
view. 
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Assurance  Patronale 

Manufacturiers, 
Entrepreneurs,  Commercants 

La  "Loi  des  Accidents  du  Travail  de 
la  Province  de  Quebec"  vous  impose 
des  responsabilites  s£rieuses  relatlve- 
ment  aux  accidents  dont  vos  employes 
pourraient  etre  victimes  au  cours  de 
leur  travail,  ainsi  qu'a  la  reparation 
des  dommages  qui  pourraient  en  re- 
sulter.  "La  Pre'voyanee"  assume  pour 
vous  ces  responsabilitgs.  Elle  6met,  a 
des  taux  raisonnables,  des  polices  cou- 
vrant  toutes  les  responsabilit6s  du  pa- 
tron pour  les  accidents  a  ses  employes. 
Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  PrSvoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-GGrarit. 

LA  PREVOYANCE 


$5,O00 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renselgnementa 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

LicenciS  Inst.   Comptable.      Comptable 
IncorporS. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone    MAIN    2701-9 
Adresse  telSgraphique:   "GONTHLET" 


La   Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre  I'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179   rue   Glrouard,   Salnt-Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondle  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncaillerle,     Verres 

a   Vltres,   Pelnture,   etc. 
Sp6clalite;  —   Poeles   de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  benGficier  ses  clients  de 
cette  Sconomie.  Attention  toute  sp§- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marches 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE    LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs,  Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120   St-Jacques,  MONTREAL. 


L.  -  R.    MONTBRIAND 

Architecte   et   Mesureur, 
230   -ue    St-Andre.  Montreal. 


bolide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  6qui- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  ann6es. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SunLi 


ANADA 


SIEGE  SO 


ONTREAL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances   contre    Incendie,   Assuran- 
ces   Maritimes,    d'Automobiles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,   la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela.   de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant   general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

ThSodore    Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtier* 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal. 
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ASSURANCES 


:n  quoi  consistent  les  operations  de 
reassurance 


Pourquoi  se  reassure-t-on?  Voila  ce  qu'il  im- 
>orte  d'examiner,  car  ce  qui  rend  le  probleme  beau- 
oup  plus  complexe  qu'on  ne  serait  tente  de  le  croi- 
e  a  premiere  vue,  c'est  que  ces  operations  sont  par 
•ssence  des  operations  Internationales. 

Prenons  des  exemples  dans  l'assurance-incen- 
ie,  qui  est  la  plus  couramment  pratiquee. 

Une  societe  ou  une  compagnie  assure  un  im- 
aeuble.  Elle  peut  recourir  contre  le  locataire  en 
as  de  sinistre;  elle  n'a  nul  besoin  de  se  reassurer. 
lais  si  le  locataire  est  d'une  solvabilite  douteuse  ou 
'assure  a  la  meme  compagnie  celle-ci  courra  un 
ouble  risque  ou  ne  pourra  exercer,  le  cas  echeant, 
ucun  recours.    La  prudence  veut  qu'elle  se  reassu- 


Une  societe  ou  une  compagnie  assure  des  ris- 
ues  contigus  ou  communs  a  des  professions  et 
ommerce  dangereux;  elle  garan:it  plusieurs  mai- 
ons  se  touchant  et  placees,  suivant  l'expression  si 
iste  des  professionnels,  sous  le  meme  "coup  de 
2ii";  elle  assure  egalement  dans  ces  maisons  plu- 
ieurs  locataires.  La  aussi,  la  prudence  veut 
u'elle  se  reassure. 

En  resume,  une  assurance,  quand  elle  est  isolee 
t  qu'elle  ne  depasse  pas  un  chiffre  correspondant 
ux  ressources  de  l'assureur,  peut  etre  integrale- 
lent  gardee  par  celui-ci.  Mais  quand  elle  est  jointe 
d'autres,  elle  doit  etre  partagee  pour  diminuer  ie 
isque.  C'est  la  ce  qu'on  peut  appeler  de  la  reas- 
urance  normale. 

II  en  est  une  autre  tout  aussi  couramment  pra- 
quee,  mais  qui  ne  se  justifie  pas  par  les  memes 
onsiderations.  C'est  celle  a  laquelle  donnent  lieu 
ertains  risques  fort  eleves  susceptibles  de  faire 
prouver  a  l'assureur,  en  cas  de  sinistre,  des  pertes 
e  nature  a  compromettre  sa  situation  ou  son  ave- 
ir. 

La  sagesse  voudrait  qu'il  ne  les  acceptat  que 
our  une  part  plus  ou  moins  importante,  suivant 
u'il  dispose  de  moyens  plus  ou  moins  etendus 
tais  le  soucis  de  conserver  l'exclusivite  d'un  porte- 
mille,  le  desir  d'augmenter  son  chiffre  d'affaires 
u  d'ecarter  la  concurrence  de  tel  ou  tel  rival  font 
ue  souvent  il  hesice  a  appeler  d'autres  assureurs 
ft  co-participation  et  se  laisse  entrainer  a  souscri- 
J  des  engagements  qu'il  se  sait  hors  d'etat  de  tenir. 
faut  bien  qu'il  ait  recours,  en  pareille  occm'ence, 
des  reassureurs. 

On  dira  peut-etre  qu'il  y  a  quelque  anomalie  a 
2tte  pratique.  Les  interesses  repondront  que  ce 
)nt  les  assures  eux-memes  qui  la  leur  imposent, 
ant  donne  que  la  plupart  de  ces  derniers  prefe- 
ct de  beaucoup  avoir  affaire, a  un  seul  assureur 
ntot  qu'a  trois  ou  quatre. 


II  importe  peu  d'ailleurs  de  savoir  si  c'est  ce 
motif,  la  crainte  de  mal  repondre  au  zele  d'un 
agen;  actif  ou  l'envie  de  ne  laisser  echapper  aucu- 
ne  occasion  de  grossir  le  chiffre  de  leurs  operations 
qui  determinent  tant  de  societes  a  accepter  ces  ris- 
ques-la.  Le  fait  est  qu'elles  les  acceptent  et  que, 
pour  se  premunir  contre  les  perils  auxquels  cette 
habitude  les  expose,  nombre  d'entre  elles  ont  soin 
de  conclure  a  l'avance  des  traites  de  reassurance 
leur  donnant  la  certitude  de  pouvoir,  du  jour  au 
lendemain,  retroceder  telle  ou  telle  fraction  de 
leurs  contrats. 

Etant  couvertes  elles-memes  contre  tout  alea, 
elles  peuvent,  a  leur  tour,  sans  danger,  assumer  la 
irsponsabilite  de  risques  que,  sans  cela,  elles  se- 
raient  souvent  dans  l'impossibilite  de  regler.  La 
reassurance  ne  fait  done  pas  seulement  en  ce  cas 
la  spcuiite  de  l'assureur;  elle  fait  aussi  celle  de  l'as- 
sure. 

II  n'en  va  pas  de  meme  si  l'assureur,  retroce- 
dant  la  totalite  do  sou  portefeuille.  n'est  plus,  en 
fait,  qu'une  sorte  de  courtier.  Car  l'assure  n'ayant 
de  liens  de  droit  qu'avec  l'assureur  et  ne  connais- 
sant  que  lui,  est  uaturellement  prive  de  tout  re- 
cours  contre  le  reassureur  tant  que  les  tribunaux 
ne  l'ont  pas  substitue  aux  droits  de  son  co-con- 
tractant. 

.Mais  a  la  veri  o.  ce  qui  importe,  au  point  de 
vue  auquel  nous  avons  a  nous  placer,  ce  n'est  pas 
de  savoir  que  quelques  assureurs  ne  peuvent  pas- 
ser pour  tels  qu'avec  le  concours  de  reassureurs, 
c'est  de  savoir  qu'il  n'est  pas  un  seul  d'entre  eux 
qui  puisse  exercer  son  industrie  sans  ce  concours. 

Or,  sur  ce  point,  aucun  doute  n'est  possible. 
reassurance  est  la  condition  necessaire  et  logi- 
que  de  l'assurance.  C'est  elle  qui  permet  de  divi- 
ser  le  risque  a  l'infini  et  c'est  elle  qui,  en  le  divi- 
san  ,  sauvegarde  les  interets  communs  de  l'assure 
et  de  l'assureur. 

Que  deviendrait,  en  effet,  la  garantie  de  l'as- 
sure, si  l'assureur  s'exposait  a  etre,  en  certains  cas 
toujours  possibles,  accable  par  des  pertes  excessi- 
ves!  Et  par  quels  moyens  l'assureur  pourrait-il  se 
mettre  a  l'abri  de  ces  pertes,  s'il  ne  repartissait  pas 
ses  risques  entre  un  assez  grand  nombre  de  sous- 
trai  cants? 

II  ne  peut,  la  plupart  du  temps,  exercer  son 
action  que  sur  un  champ  relativement  circonscrit. 
La  clientele  ne  vient  a  lui  que  s'il  est  assez  pres 
d'elle  pour  la  solliciter  sans  cesse.  Mais  plus  elle 
est  localisee,  moins  les  risques  qu'il  assume  peu- 
vent se  contrebalancer. 

C'est  ce  motif  qui  conduit  les  societes  d'assu- 
rance  a  se  ceder  mutuellement,  a  l'origine,  des 
parts  plus  ou  moins  importantes  de  leurs  propres 
contrats  et,  plus  tard,  devant  le  developpement  de 
leurs  affaires,  a  des  compagnies  speciales  consti- 
tutes pour  ce  seul  objec  et  qui  leur  off  rent  l'avan- 
tage  de  n'etre  jamais  susceptibles  de  leur  faire 
concurrence. 
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ML  le  Marchand, 

Vous  rendez-vous  compte  du  benefice  que  vous  realisez  en 
mettant  en  evidence  des  march  andises  qui  sont  annoncees  dans 
tout  le  pays? 


•+ 


Un  commercant  qui  ne  fait  des  affaires  que  dans  sa  locali- 
ty peut  ne  pas  avoir  les  may  ens  de  faire  de  la  publicite  sur  une 
aussi  gragnde  echelle  que  les  m&nufacturlers  dont  le  commer- 
ce s'etend  par  tout  le  pays;  MAIS. ... 

II  peut  profit er  de  la  publicite  de  ceux-ci  en  faisant  un  bel 
etalage  dans  ses  vitrines  et  en  dormant  aux  articles  annonces 
dans  tout  le  pays  une  place  proeminente  dans  son  magasin--en 
faisant  —  sienne  --  la  --  publics!  e  --  des  manufacturiers. 

L'affiche  reproduite  ci-dessus,  bien  coloriee,  pleine  de  vie, 
10'  de  hauteur  par  25'  de  largeur,  s'adresse  plusieurs  fois  par 
jour  a  plus  de  3,500,000  Canadiens. 

Mettez  une  carte  du  STAG  dans  votre  vitrine  et  voyez 
quelle  augmentation  d'affaires  elle  vous  vaudra. 

Faites   voire   cette   publicite 


ECRIVEZ    A     LA 


Canadian  Poster  Company 

Edifice  Lewis,  Montreal  - 

Pour    la    Publicite    par    I'Affiche    n'importe    ou    au    Canada. 
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Augmentez   vos    Ventes    en    tenant    la   ligne 

MAPLE  LEAF 


Le  Poele  MONARCH  MAPLE  LEAF 

•Joli  modele  uni,  rechaud  exceptionnellemeiit  spacieux,  corps  en  tole  d'acier  epaisse  polie,  avec  interieur  epais  en 
amiante,  barre  tubulaire  pour  linges,  foyer  ameliore  le  plus  nouveau  avec  interieur  en  fonte  epaisse  et  les  fameuses 
grilles  Duplex  pour  le  charbon  ou  le  bois.  Fait  aussi  avec  un  foyer  special  pour  le  bois.  Bout  a  extension  pro- 
fonde  pour  le  bois.  Brule  du  bois  de  27%",  fourneau  de  20"  x  20"  x  14".  en  acier  epais,  le  dessus  est  fait  dune 
double  epaisseur  d'acier  avec  de  l'amiante  a  l'interieur.  Thermometre  pour  le  fourneau,  dessus  avec  plaque  a 
clef,  section  d'avant  munie  d'un  support  a  rotir. 

Un    poele    exceptionnellement    facile    a    vendre.      Ecri- 
vez    pour    avoir    notre    catalogue    et    nos    prix. 

Manufacture   par 

THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY  LIMITED 

OTTAWA  ....  CANADA 

Distributeurs    pour    I'Ouest:    THE    CANADIAN    SUPPLY      COMPANY.    LIMITED.   SASKATOON,   SASK. 
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Plus  Haute  Qualite 


ganad^ 


nmt  f 
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No.  80  FLAT  WHITE 

PAINTS 

OTTAWA*PA^NT  WOPK5  LIMITED 


Ss^ 


OTTAWA  PAINT  WORKS  Limited 


MONTREAL 


OTTAWA 

SUCCURSALES 

TORONTO 


VANCOUVEf 
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"Mon  compte  de 
Banque  a  meilleure 
Apparence — Grace  a 

LA  DAYTON" 


'■'■  milliers  cl'epiciers  progressifs  dans  tout   le  Canada   peuwr.t    faire   cette   remarque.      Pourquoi   pas   vous,   aussi?      Pourquoi    l. 

I'erdre  la  petite  fracti if  profits  nets  qui  vous  appartiem  ou  qui  appartienl    a    votre  famille   ?     Vous  faites  cela   chaque  jour  avec 

balance   d£modee,    sans   precision.      Vous   faites   cela    tons   !es   jours  ou   vos  commis  le  font   en  essayant   di  id'ditions  par 

"'  mental.     Mettez  fin  a  ce  gaspillage.     Ayez  une  Balance  Dayton.      Elle  indique  chaque   fraction   d'once  de   toutes  les   marchanrtl- 
que  vous  pesez.     Elle  fait  instantangment   des  additions  de  prix   qui   vous  donnent   jusqu'a   la   derniere  fraction   d'un   centin. 
1    Dayton  est  precise  —  elle  est  faite  au  Canada  —  nous  on   fabriquons  pour  tons  leg  genres  de  commerce. 

Soyez   pret   pour  le   gros  commerce   de   I'automne   et   de   I'hlver.      Procurez-vous   votre    Day- 
ton tout  de   suite.      Ecrivez  aujourd'hui   pour  avoir  notre  catalogue   complet   illustre. 

DAYTON  COMPUTING  SCALES 

Avenues   Royce   et   Campbell,    Toronto,    Ont. 
212   rue   McGill,    Montreal. 

Aussi    a    WINNIPEG    et    VANCOUVER. 

FRANK    E.    MUTTON,  Division    International    Business    Machines   Co.,    Limited.      Aussi   fabricants   des    Enreglstreurs   de 

presi.     et     gerant     general.  temps    international   et   des    machines   a   calculer    Hollerith    a    I'etectricite. 
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Un  savon  qui  veut  dire  des 
ventes  repetees— 

Une  fois  qu'un  client  achete  un  morceau  de  Palmolive,  la  question  du  savon 
est  reglee.  Vous  fournissez  l'individu  ou  la  famille  a  meme  votre  stock  de 
Palmolive  —  ce  sont  des  ventes  automatiques  qui  economisent  votre  temps  et 
votre  energie. 

Ceci  est  base  sur  le  simple  fait  que  l'on  aime  le  Palmolive  —  a  cause  de  sa 
mousse  douce,  cremeuse  et  abondante,  le  melange  scientifique  de  fameuses 
huiles  de  palme  et  d'olive — ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  savon. 

PALMOLIVE 


Le  SHAMPOING  PALMOLIVE  est  du  Palmolive  sous 
forme  d'un  liquide,  la  plus  commode  pour  le  shampoing. 

La  CREME  PALMOLIVE  POUR  LA  BARBE  renferme 
ces  memos  huiles  rares.  C'est  une  mousse  et  une  lotion 
combmees. 

Palmolive  est  le  nom  qui  assure  a  vos  clients  la  meilleure 
qualite  et  la  plus  grande  satisfaction.  II  est  garanti  par 
la  qualite  et  la  publicite  intensive,  une  combinaison  ir- 
resistible. 

THE  PALMOLIVE  COMPANY  OF  CANADA,  Limited 
TORONTO  —  ONTARIO 
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Feves   an   Lard 

(a  la  sauce  aux  tomates) 

Marque  Simcoe 


Vous  pouvez  commander  les  feves  au  lard  de  la  marque  Simcoe  en  grande 
quantite  sans  crainte  qu'elles  ne  restent  sur  vos  tablettes. 

C'est  un  mets  qui  fait  partie  du  menu  ordinaire  de  toutes  les  families.  C'est 
un  aliment  riche  en  proprietes  nutritives  et  un  excellent  remplacant  de  la 
viande. 

Vous  y  gagneriez  a  prendre  en  stock,  a  mettre  en  etalage  et  a  pousser  la  vente 
de  cette  marque  populaire. 


Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros 


DOMINION  CAHNERS  LIMITED 

Hamilton,  Canada 
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MARQUE  BRUNSWICK 

Aliments    Marins 


N'oubliez    pas    de    commander    un    gros   stock  de 

produits      de      la      marque      Brunswick      afin  de 

repondre     aux     demandes     de     I'automne     et  de 
I'hiver. 


Une    analyse    du    Gouvernement    a    prouve    que    les    produits 
de    qualite   superieure    de    la    marque    Brunswick   etaient   plus 


nourrissants    et    MOINS    DISPENDIEUX    que    les    lignes    im- 
portees. 


Un  nombre  de  plus  en  plus  considerable  de  menageres  economes 
apprennent   que   la    ligne    Brunswick  est  au    premier  rang   "pour 

la    qualite". 

La   reputation  que  nous  avons  de  donner  satisfaction  veut  dire   beaucoup    pour    vous.       C'est    une    garantie    que    votre    clientele 
recevra  entiere  satisfaction  et  vous  ferez  plus  de  ventes  et  plus  de  profits. 
Faites    un    attrayant    etalage    de    produits    "Brunswick"    dans    votre  vitrine. 

Prenez  en  stock  les  produits  suivants: 
Yn  Sardines  a  I'huile 
[4  Sardines  a   la   moutarde 
Finnan    Haddies 

(Boltes    ovales    et    rondes) 
Hareng  saur 

Hareng  a  la  sauce  aux  tomates 
Clams 
Ccquilles    (scallops) 


Connoro  Bros.,  Ltd. 

Black's  Harbor,  N.  B. 
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Les    Bons   Produits 

sont  les  seuls  qui  permettent  aux  marchands  d'attirer  la  bonne  clientele.  Ce  sont  les  seuls  qui 
font  les  bonnes  et  grandes  maisons  de  commerce. 

Vous  pouvez  etre  certains  de  rencontrer  dans  les  meilleures  maisons  d'Epiceries  les 

Essences  Culinaires  de  Jonas 

parce  qu'on  y  sait  qu'il  est  impossible  de  trouver  sur  le  marche  des  "Essences  Culinaires"  supe- 
rieures  a  celles  de  la  marque  "Jonas".  Leur  grand  debit  fait  qu'elles  sont  de  vente  plus  profita- 
ble que  les  essences  de  n'importe  quelle  autre  marque.  Beaucoup  vendre  pour  multiplier  les  pro- 
fits, telle  est  la  regie  des  commercants  avises  et  eUe  est  facile  a  mettre  en  pratique  avec  les 
"ESSENCES  CULINAIRES  DE  JONAS". 

Un  autre  produit  portant  la  marque  "Jonas",  remarquable  par  sa  purete,  sa  saveur,  sa 
force,  c'est  la 

Moutarde  Frangaise  de  Jonas 

Elle  a  les  suffrages  de  toutes  les  menageres  qui  ne  supportent  pas  sur  la  table  le  moindre 
produit  falsifie.    C'est  un  produit  sur  pour  le  marchand  et  ses  clients. 

Elle  est  sous  verre  en  differents  modeles  qui   permettent   de  faire   un   etalage  attrayant 
clans  le  magasin  et  qui  sont  recherches  par  la  clientele  comme  articles  d'utilite  dans  le  menage. 

La  Sauce  Worcestershire 
"Perfection"   de   Jonas 

est  rechercbee  aussi  par  toutes  les  menageres  qui  savent  apprecier  les  bonnes  choses  et  aiment 
a  servir  des  mets  bien  assaisonnes. 

Le  Vernis  Militaire  de  Jonas 

est  encore  un  article  que  vous  devez  avoir  en  magasin.  C'est  le  vernis  par  excellence,  brillant, 
adherant,  n'attaquant  pas  le  cuir,  mais,  au  contraire,  l'entretenant  en  parfait  etat. 

Henri  Jonas  &  Cie 

MAISON   FONDEE  EN  1870 

173  a  177  rue  Saint-Paul  Ouest,       Montreal 
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CHAQUE  annonce  Carnation  attire  les  femmes 
a  l'epicerie  pour  y  avoir  du  lait. 
Le  commerce  a  faire  avec  le  lait  est  enorme. 
De  mois  en  mois,  les  epiciers  apprennent  qu'ils  peu- 
vent  avoir  line  part  plus  grande  de  ce  commerce. 

Le  lait  Carnation  est  le  seul  approvisionnement 
dont  on  a  besoin  a  la  maison.  Dans  des  milliers  de 
families  il  a  remplace  le  lait  ordinaire. 

Deja  le  Carnation  augmente  le  commerce  de  l'epi- 
cerie tres  rapidement. 


En  avez-vous  votre   part? 

Nous  sommes  prets  a  vous  aider  en  tout  temps 
avec  des  etalages  de  vitrine,  des  cartes-reclame  et 
des  livres  de  recettes  en  i'rangais. 

Fait  au   Canada   par   la 

Carnation  Milk  Products  Co.  Limited. 

AYLMER,    ONT. 
SEATTLE    et    CHICAGO,    E.U.A. 


Votre    marchand  de 

gros    peut    vous    en 

vendre. 


Lait  Carnation 

"de  Vaches  Bien  Nourries"  "Fabrique  au  Canada' 


Condenseries    a 

Aylmer    et    a 

Springfield. 


Mets   prepares   de 

CLARK 


Les  Populaires  Specialties  Alimentaires 

Faites  au  Canada 

Feves  au  lard  Boeuf  Sale  Langues  de  Boeuf 

Bifteck  aux  oignons  Saucisse  Cambridge 

Pattes  de  cochons  desossees  Viandes  en  pots  Ragouts  anglais    fl 

Soupes  concentrees  Catsup  aux  tomates 

Boeuf  fume  tranche  Ragout  de  rognons  Galantines  de  viande 

Spaghetti  a  la  sauce  aux  tomates  et  au  fromage,  etc. 

Achetez  des  march andises  canadiennes  —  Tenez  les  Canadiens  occupes 


W.  Clark,  Limited 


Montreal 
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Faites  plaisir   a  votre   clientele  et 

Protegez-vous. 

LES  LIGNES 

DE 


^THE'SWEETHEART  ' 

'<  j/of/th'e  CORN 


WMTiTE^ 


Vous  font  faire  de  I'argent  et 
ils  donnent  satisfaction  a  votre 
clienteile.  Pas  de  gaspillage  — 
Toujours  croustillants  —  Tou- 
jours  frais. 
LES 

TOASTED  CORN  FLAKES 

DE 

'J 


LES 


DOMINION  CORN  FLAKES 


KRUMBLES 

KRUMBLED  BRAN 


[Son    broye 
DE 


°ff 


Faits  dans  nos  cuisines 

canadiennes 

TORONTO         —         CANADA 


Cette    signature    < 

tous    nos    produits 
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Pourquoi  endurer  les  tortures  du  mal  de 
tete,  de  la  nevralgie,  de  l'insomnie,  etc? 

LES 

POUDRES  NERVINE 

de   MATHIEU 


feront  disparaitre  absolu- 
ment  la  douleur  et  la  souf- 
france.  II  n'y  a  pas  dans 
ces  poudres  un  senl  ingre- 
dient pouvant  nuire  a  la 
constitution  la  plus  faible. 
Vous     pouvez    les     donner 


en  toute  confiance  au  "b6be 
qui  fait  ses  dents.  Les 
epiciers  de  tout  le  pays 
font  de  gros  profits  en 
vendant  ces  poudres. 

Etes-vous  du  nonYbre? 


LA  CIE  J.  L.  MATHIEU 

Proprietaire 

SHERBROOKE,      -      Que. 


Le   Soda   a   Pate 
"COW   BRAND" 


est  toujours  fiable,  pur,  uniforme 

En  raison  de  sa  quality  fiable  bien  connue,  de  sa  pu- 
ret6  absolue  et  de  sa  force,  le  Soda  Cow  Brand  est  le 
grand  favori  de  toutes  les  m6nageres  partout.  II  se 
vend  constamment  et  vous  rapporte  un  "bon  profit. 

Achetez-en  de  votre  marchand  de  gros. 

CHURCH  &   DWIGHT 


Manufacturiers 


(■LIMITED) 

MONTREAL 


BISCUITS 


NOUS  sommes  en  position  de  fournir  au  commerce  un 
superbe  choix  de  biscuits  appropries  pour  toutes  les 
occasions. 
Nous  fabriquons  des  BISCUITS  depuis  nombre  d'annSes  et 
nous  nous  sommes  fait  une  reputation  pour  la  fabrication 
de    PRODUITS    DE   QUALITE. 

Nous  n' essay ons  pas  de  chercher  si  nous  pouvons  fabriquer 
nos  produits  a  meilleur  marche.  Nous  n'achetons  que  des 
ingredients  de  premiere  qualite  et  nous  apportons  le  plus 
grand  soin  a  notre  fabrication,  de  sorte  que  nous  som- 
mes justifiables   de   dire   que  nos   produits 

DONNENT  UNE  SATISFACTION  PLUS  QU'ORDINAIRE 
Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  nos  biscuits: 

ARROWROOT,       CADET,       DAINTY       ENGLISH 
TEA,     GRAHAM      WAFERS,     GRAHAM     SAND- 
WICH,   CREAM     SANDWICH     ASSORTIS,    RICE 
CAKE,      SULTANA. 

Aussi  un  joli  choix  de 

PATE        DE        QUIMAUVE,        SANDWICH         ET 

LIGNES    DE    CONFITURES. 

Nous    sollicitons    une    commande    d'essai,    et    nous    sommes 

certains    que   vous   serez    satisfait    de    nos   produits. 

Nous    fabriquons    le    fameux    Chocolat    "BORDO"    ainsi   que 

plusieurs  autres  lignes  de  BONBONS. 

Confiez-nous    vos    commandes    et    demandez    des    renseigne- 

ments   sur   nos   lignes.      Nous  y  apporterons  la  plus  grande 

attention  possible. 

The  Montreal  Biscuit  Go. 

FABRICANTS    DE    BISCUITS    ET    DE    CONFISERIES. 

MONTREAL 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 
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C'est  le  fait  d'entendre  parler  constamment  des  splendi- 
des  resultats  obtenus  des  Remedes  Chamberlain  et  le  sup- 
port d'une  grande  publicite  qui  incitent  les  gens  a  vous  les 
demander.  Si  vous  n'en  avez  pas  en  magasin,  ecrivez- 
nous  —  nous  avons  pour  vous  une  tres  interessante  pro- 
position qui  vous  f  era  f  aire  de  Pargent. 

Les  Remedes  Chamberlain  seront  pour  vous  de  bons  pro- 
ducteurs  d'argent. 

CHAMBERLAIN    MEDICINE    COMPANY,     Toronto. 


Des  Milliers  de  Pas 

Que    vous    auriez    pu    Eviter 

Hier,  aujourd'hui  et  demain,  vous  et  vos  commis  ont  a 
servir  une  multitude  de  clients  venant  acheter  de  I'huile 
et  de  la  gazoline.  Cela  veut  dire  des  milliers  de  pas  pour 
aller  a  I'arriere  de  votre  magasin  et  en  revenir.  Cela 
veut  dire  des  centaines  de  manutentions  malpropres  et 
des  heures  gaspillees  en  mouvements  inutiles. 
Comparez   cette    methode    de    tenir   vos    huiles   avec    un 

Systeme    a    Huiles    et    Gazoline 


un  systeme  avec  un  reservoir  sous  terre  ou  au  sous-so 
donnant  un  grand  espace  d'emmagasinage  propre,  sans 
danger  et  pratique.  Un  systeme  avec  une  pompe  installee 
a  I'endroit  le  plus  commode. 

Un  systeme  mesurant  et  pesant  automatiquement,  suppri- 
mant  I'emploi  de  mesures,  de  bidons  et  de  calculs  inutiles. 
Un  systeme  assurant  la  surete,  la  proprete,  le  service  et 
une  augmentation  de   profits. 

Demandez   plus  de    renseignements   aujourd'hui    meme. 

66-68   Frazer   Ave., 
TORONTO,   ONT. 
Bureaux  de  ventes  dans  tous   les  centres.   Representants  partou 


S.   F.   Bowser   &   Co.,    Inc., 


m^^ 
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Vous  tenez,  il  va  sans  dire,  a  donner  satisfaction  a  votre  cliente- 
le. Alors,  vendez-lui  des  CONFITURES  et  des  GELEES  d'une 
purete  absolue  et  faites  des  meilleurs  ingredients. 

Avec  les  produits  "  OLD  CITY  ",  vous  avez  la  certitude  de  don- 
ner satisfaction  entiere  a  tous  vos  clients  et  cette  satisfaction  se 
traduit  par  des  ventes  repetees. 

Nos  confitures  et  ncs  gelees  sont  faites  avec  des  fruits  choisis 
avec  soin  qui  conservent  toute  leur  saveur  premiere  et  leur  forme 
intacte,  grace  a  notre  procede  perfectionne  de  fabrication. 

Notre  outillage  est  absolument  moderne  et  notre  etablisse :?.  ent 
est  tenu  dans  un  etat  de  proprete  excepticnnel.  Notre  personnel 
est  compose  d'experts  qui  se  fon«:  une  gloire  de  fabriquer  les  meil- 
leures  CONFITURES  et  les  meillewres  GELEES  que  Ten  puisse 
trcuver  sur  le  marche. 

Si  vous  tenez  a  faire  un  coirmerce  payant  de  CONFITURES  et 
de  GELEES,  vous  devriez  immediatement  nous  ecrire  pour  avoir 
ncs  prix  ou  tous  les  renseignements  que  vous  pourriez  desirer  au 
sujet  de  la  vente  de  nos  produits. 

Nos  prix  sont  raisonnables  et  laissent  une  benne  marge  de  PRO- 
FITS au  irarchand. 

UNE  COMMANDE  D'ESSAI    VOUS   EN   CONVAINCRA 

Ecrivez   aujourd'hui  meme — notre   service   est   a   votre   disposition. 

Old  City  Manufacturing  Co.,  Reg 

Manufacturiers  de  confitures   et   de   gelees 


'd 


•    ^S  o 
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By  Appointment 


La  Sauce  Que 
Vos  Clients 
Apprecient. 

La  LEA  &  PERRINS — la  sauce  la  mieux  con- 
nue,  celle  qui  est  la  plus  aimee  au  monde.  De- 
puis  des  annees  en  demande  constante  et  de 
plus  en  plus  considerable  chaque  jour.  Nous 
annoncons  continuellement  directement  a  vos 
clients. 


La   sauce   que   I'on 
ne   peut   imiter. 


Ce  commerce  est  a  votre  disposition  tous  les  jours,  dans 
toutes  les  saisons.  Les  marchandises  que  vous  etalez 
le  plus  a  la  vue  denotent  le  genre  de  magasin  que  vous 
tenez.  Des  marchandises  de  qualite  connue  inspirent 
confiance,  tsndis  que  les  imitations  creent  le  doute. 
Nous  fournissons  au  marchand  des  aides  de  vente  sous 
torme  d'etalage  d2  vitrine  et  de  comptoir,  cartes  de 
recettes.  brochurettes  et  publicite  speciale.  Tenez-en 
un   bon   stock   continuellement. 

HAROLD  SEDDON 

Agent    pour   le    Canada. 
137    RUE    McGILL,    MONTREAL. 


THE 


Nous  avons  en  entrepot  une  tres  belle  qualite  de 
CEYLANS  DES    INDES         -         JAPONS 

Les  stocks  canadiens  de  bons  thes  sont  bas  dans  le  moment 
et  les  cotations  de  l'importation  sont  plus  elevees  que  nos  prix  de 
vente. 

Le  marche  pour  tous  les  thes  de  qualite  est  ferme  et  des  prix 
beaucoup  plus  eleves  seront  en  vigueur  durant  les  quelques  pro- 
chains  mois. 

Des  cotations  et  des  echantillons  seront  envoyes  prompte- 
ment  sur  demande. 

KEARNEY  BROS.  LIMITED,  33  rue  St  Pierre 

Importateurs  de  The  et  de  Cafe 

Maison    fondee   en    1874 
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Exigez  cette^i^J 
Marque 

Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  I'ail 


COTE   &   LAPOI  NTE 
Enr. 

287   rue  Adam,   MAISONNEUVE 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 
Pondus  et  Plume 

Demands  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demanc!ez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri6taire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,    $3.50    et 

$4.00   pa 

p  jour. 

Arthur    Brodeur. 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne   Kola 


Cidre   Champaone 

Cidre  de  Pof.me 

Eau    Minera.e 

Fralse 

Orange 

Siphon,   Etc. 


35  rue  Frontenac,  t™tPtH£^ 


LASALLE  256 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasin. 

BRODIE  &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  436 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  St  GUILLET 

NOTA1RES 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TBOIS-RIVIERES 


Tout   le   monde   connait,    Tout   le   monde    achete 

tCBIS*  ASS 


Demande 
considerable 


RIGA 


Vente 
assures 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.    Garnissez  done  vos  stocks 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatif 

fnmmprrflntc       contre  ce  terrible  fl6au- 

^UIIlIIier^.<ini5>  Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


Avis   aux 


SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,   40    RUE    PLESSIS,    MONTREAL. 


Prenez   en  stock 
le 

TUE-MOUCHES 

de     J.     B.     CHOUINARD 

qui  d6truit:  poux,  mites,  punaises,  coquerelles,  mouches, 
etc.  Ne  renferme  pas  de  poison.  Se  vend  25c  la  boite 
ou  un  soufflet  rempli  de  poudre  pour  30c.  Les  condi- 
tions et  prix  que  nous  offrons  aux  marchands  leur  lais- 
sent  un  superbe  profit.    Echantillon  gratis  sur  demande. 

Adresser  toute  correspondance   a 

J.  B.  CHOUINARD,  Montmagny,   Que. 


L'EUBOPE 

DANS   LE   CREUX    DE   VOTRE    MAIN... 
Si  vous  ecrivez  aux 

'     ETABLISSEMENTS    G.    INGLIS 
25   rue   de   I'Ourthe,    Bruxelles    (Belglque). 

TOUT  commergant  doit  avoir  au  moins  UNE  BONNE  MIC- 
TION en  Europe  pour  etre  tenu  instantanement  au  courant  aes 
offres,  id^es  et  marchandises  europeennes  nouveUes  et  pour  sy 
adresser  pour  toute  demande  de  source  d'achat  ou  de  vente, 
renseignements  commerciaux,  etc.  Tine  simple  lettre  conteni 
votre  nom,  votre  profession  et  votre  adresse,  met  ce  service 
unique  a.  votre  disposition. 

Si  vous  ne  nous  ecrivez  pas  aujourd'hui,  nous  perdons  UN 
chance  de  faire  connaissance  avec  vous  aujourd'hui;  mais  vous 
perdez  chaque  jour  CENT  chances  de  depasser  cent  fois  dau- 
tres  commergants  plus  progressifs. 

L'affranchissement  d'une  lettre  pour  I'Europe  est  de  5c. 
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Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 

Depuis  des  annees,  la  purete  et  la  qualite  du  Sel 
Windsor  ont  aide  le  commerce  de  I'epicerie  du  Ca- 
nada. 

C'est    la    raison    pour    laquel  le   presque   tous   le-3  epiciers 
vendent 

LE   SEL   DE   TABLE   WINDSOR 


indsor 


"Made  in 
Canada 


The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


L'Allumette  qui  satisfait  toujours 

Silent   Five 
d'Eddy 

S'AlIume  silencieusement 
Ne  renferme  pas  de  poison 
Ne  devient  pas  incandescen- 
te  apres  avoir  ete  allumee. 

Un  produit  d'Eddy  perfectionne  par  une  experience  da- 
tant  de  plus  de  soixante  ans  dans  la  fabrication  des 
meilleures  allumettes. 

Vous  pouvez  en  toute  confiance,  recommander  les  Si- 
lent Five  d'Eddy.  Ce  sont  des  allumettes  qui  assurent 
des  ventes  repetees. 

Essayez  un  etalage  d'ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE 
D'EDDY.  Toutes  les  menageres  reconnaitront  les 
grands  avantages  de  ces  ustensiles  de  menage  legers 
et  ne  coulant   pas. 

THE 

E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL,     CANADA. 


57* 


LE  SERVICE  DE  PUBLICITE  DE 
HEINZ 

Donne  de  bons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  tient  a  se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heirz  a 
l'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  de  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientele  et  aug- 
mentez  le  nombre  de  vos  clients  satisfaits. 

H.  J.  Heinz  Company 


Tous  les  produits  Heinz  vendus  au   Canada 


5^ 


sont  prepares  au  Canada. 


Une  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles   Renuall. 

POUR  L'AUTOMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire   a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement  pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES,  Limited. 

Success-eurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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TRADE     MARK 


LA 


Acme  Glove  Works, 

LIMITED 


MONTREAL 


ANNONCE 


—  le  depart  de  ses  voyageurs  pour  leur 
tournee  annuelle  de  1'automne.  Plusieurs 
lignes  nouvelles  font  partie  des  echantil- 
lons  qu'ils  apportent. 

Des  livraisons  promptes  seront  faites. 


La  ligne  complete  : 

Mitaines  et  gants  de  travail 

Gants  fins 

Articles  tricotes.   Vetements  Mackinaw 

Vetements  doubles  en  peau  de  mouton 

Mocassins     •  Chemises  Salopettes 

Bottes  de  chantier 


SERVICE  DE  COMMANDES   PAR   LA   POSTE 

Au  cas  ou  votre  stock  a'urait  besoin  d'etre  assorti 
avant  l'arrivee  de  notre  voyageur,  ecrivez-nous. 
Votre  convmande  recevra  une  attention  toute 
speciale. 


Acme  Glove  Works 

LIMITED 

MONTREAL 


et  succursales 


En  ecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


LE  PRIX  COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,   Finance,   Industrie,   Assurance,   Etc. 


EDITEURS 

Compagnie  de  Publication  des  marchands-detaillants 

du  Canada,  Limitee, 

Slephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

ureau  de  Montreal:    EDIFICE    DANDURAND. 

Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00 

Canada $2.50 

Etats-Unis $3.00 

Union  postale,  frs.  .    .    .   20.00  | 

Circulation  assermentee  et  auditee   par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


BONNEMENT 


PAR    AN. 


II  n'est  pas  accepts  d'abonnement  pour  moins  d'une  annfie. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adressS  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a   Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE    PRIX   COURANT",   Montreal. 


onde  en  1887. 
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Le  tribunal  du  commerce. 


Cette  semaine  le  Tribunal  du  Commerce  a  sie- 
i  a  Toronto,  et  a  commence  son  enquete  au  sujet 
s  profits  realises  par  les  marchands  de  detail. 
a  Commission  a  fait  acheter  un  habit  et  un  pale- 
it  dans  l'un  des  plus  grands  magasins  de  Toronto 
The  Oak  Hall  Store"  situe  dans  l'edifice  Lums- 
3ii  sur  la  rue  Yonge  a  Toronto.  L'un  de  ces  ha- 
ts en  serge  a  ete  paye  $45.00,  et  le  paletot  de  gar- 
ni a  ete  paye  $22.00.  Dans  le  cours  de  la  jour- 
ie,  le  gerant  de  ce  magasin,  Monsieur  J.  C.  Coom- 
■s  a  ete  appele  a  rendre  temoignage  devant  le  tri- 
inal  du  Commerce,  et  il  a  admis  que  l'habit  ven- 

a  $45.00  lui  avait  coute  $29.00.  Monsieur 
)ombes  a  admis  egalement  qu'il  faisait  de  45  a 
%  sur  certaines  marchandises,  et  qu'il  ne  faisait 
ie  10  a  15%  sur  d'autres  marchandises. 

Le  Tribunal  du  Commerce  n'a  pas  encore  ren- 
i  jugement  dans  cette  cause.  Voila  la  situation 
He  qu'elle  se  presente. 

II  est  bien  connu  dans  le  commerce  de  detail 
ie  les  marchands  sont  obliges  de  vendre  certai- 
s  marchandises  sans  profit,  ou  meme  a  perte,  et 
nt  necessairement  obliges  de  vendre  certaines 
'jtres  marchandises  a  un  prix  plus  eleve  de  manie- 
'l  a  faire  une  moyenne  qui  arrive  a  la  fin  de  l'an- 
e  a  solder  les  depenses,  et  laisser  un  profit  sur  le 
Sal  des  affaires. 

Nous  avons  deja  attire  l'attention  de  nos  lec- 
irs  sur  les  dangers  de  fixer  les  prix  ou  de  limiter 
profits  d'une  maniere  arbitraire,  parce  qu'il  est 
iie  de  comprendre  que  le  fait  de  vendre  le  sucre, 
bacon  et  le  jambon  a  meilleur  marche  dans  une 


epicerie  ne  diminue  en  aucune  maniere  les  frais 
generaux  de  ce  marchand,  et  consequemment  il 
devient  evident  que  s'il  fait  moins  de  profit  qu'il 
devrait  faire  sur  le  sucre,  le  bacon  ou  le  jambon. 
il  sera  necessairement  oblige  d'augmenter  le  prix 
d'autres  marchandises  dont  les  profits  ne  sont 
pas  limited,  et  dont  le  prix  n'est  pas  arrete  d'une 
maniere  fixe. 

Le  Tribunal  du  Commerce  entreprend  une  ta- 
che  difficile  qui  ne  peut  reduire  le  cout  de  la  vie 
et  dont  les  resultats  seront  de  causer  beaucoup 
d'ennui  au  commerce,  et  consequemment  d'aug- 
menter les  frais  de  la  distribution. 

Nous  pourrions  faire  remarquer  egalement  qu'ad- 
venant  le  cas  ou  la  limite  de  profits  ne  serait  pas 
trouvee  suffisante  par  les  marchands  en  detail 
pour  leur  permettre  de  faire  la  distribution  des  ar- 
ticles dont  les  prix  sont  ainsi  fixes,  ils  ont  tou jours 
la  liberte  de  refuser  de  vendre  ces  articles,  et  alors 
le  public  sera  necessairement  incommode  et  en- 
nuye.  Les  enquetes  conduites  de  cette  maniere 
ont  un  autre  resultat  encore  plus  a  craindre  que 
ceux  precites.  Elles  ont  pour  effet  de  detruire  la 
confiance  du  public  envers  le  commerce  de  detail 
en  general,  et  nous  verrons  avant  longtemps  que 
les  societes  cooperatives  par  exemple  se  serviront 
de  ces  enquetes  pour  promouvoir  leurs  interets  au 
detriment  du  commerce  de  detail  legitime. 

Si  la  distribution  de  la  marchandise  par  l'in- 
termediaire.  des  societes  cooperatives  coiitait  meil- 
leur marche.  nous  aurions  moins  de  raison  de  nous 
en  plaindre,  mais  l'experience  a  demontre  en  An- 
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gleterre,  surtout,  que  les  societes  cooperatives  se 
sont  developpees  d'une  maniere  considerable;  que 
le  cout  de  la  distribution  d'apres  le  systeme  coope- 
ratif  coute  plus  cher  que  d'apres  le  systeme  actuel- 
lement  en  vogue  au  Canada.  En  Angleterre,  ces  so- 
cietes ont  reussi  a  developper  leurs  affaires  en  ex- 
ploitant  le  sentiment  populaire,  et  en  se  servant  de 
cas  particuliers  ou  apparemment  des  profits  exces- 
sifs  etaient  faits  par  les  marchands  reguliers,  com- 
me  argument  principal. 

Nous  ne  saurions  trop  repeter  aux  marchands 
de  gros  et  aux  marchands  de  detail  dans  les  diffe- 
rentes  lignes  de  commerce  qu'a  moins  qu'ils  ne 
s'organisent  immediatement  en  vue  de  proteger  le' 
systeme  de  distribution  actuel,  qu'ils  seront  bien- 
tot  en  face  d'une  situation  intolerable. 

Tous  les  marchands  de  la  province  de  Quebec 
devraient  faire  partie  de  l'Association  des  Mar- 
chands Detaillants  du  Canada  Inc.;  ils  devraient  se 
former  en  association  locale  de  maniere  a  permettre 
l'adoption  d'un  plan  de  campagne  propre  a  faire 
connaitre  au  public  les  avantages  du  systeme  ac- 
„uel  de  distribution  et  de  confondre  le  tribunal  de 
consommateurs  qui  est  sur  le  point  de  contribuer 
a  desagreger  le  commerce  interieur  du  Canada, 


de  3  cents  la  livre  sur  les  prix  du  the.  La  hausst 
du  fret  dans  les  trois  derniers  mois  a  ete  approxi- 
mativement  de  5  pour  100,  et  le  change  pendant  la 
•meme  periode  implique  une  augmentation  dans  lei. 
prix  du  the  variant  de  10  a  25  cents  la  livre. 

Le  temps  approche  ou  les  prix  sur  le  marche 
canadien  devront  refleter  les  changements  qui  se 
produisent,  et  le  fait  que  les  stocks  se  degarnissent 
rapidement  rendent  probables  des  prix  plus  eleves 
dans  un  avenir  tres  prochain. 

Le  marche  d'ici  est  sans  changement  pour  le 
cafe.  Les  cafes  doux  sont  rares  ici,  et  les  cafes 
ordinaires  qui  sont  ceux  qui  en  grande  partie  ont 
ete  delivres  sur  le  marche  de  New-York  ne  se  ven- 
dent  pas  beaucoup  ici.  Le  marche  des  marchandises 
sur  place  au  Canada  n'a  pas  ete  materiellement 
affecte  par  les  baisses  de  New-York  pour  la  raison 
que  les  prix  sur  place  n'ont  jamais  reflete  les  prix 
eleves  qui  prevalurent  il  y  a  quelques  semaines  sur 
les  marches  primaires. 


LE  MARCHE  DES  THES  CONTINUE  A  ETRE 
FERME. 


Les  stocks  sur  place  se  degarnissent  rapidement 
et  la  situation  a  Ceylan  continue  a  etre  a  la 
hausse.    Des  envois  en  route. 


Les  conditions  font  prevoir    avant    deux    mois 
des  cotations  plus  elevees  sur  les  thes,  declarent  les 
importateurs.     Pendant     une     longue    periode,  les 
approvisionnements   en   reserve   chez   les  importa- 
teurs    furent  tres  abondants  ce  qui  permit  des  li- 
vraisons  faciles  au  commerce.de  gros  et  par  conse- 
quent au  commerce  de  detail.     Les  marchands  de 
gros  comme  les  detaillants  ont  ete  bien  garnis  de 
stock     de     the.     Mais  la  position  sur  les  marches 
etrangers  pendant  tout  l'ete  et  meme  encore  a  pre- 
sent a  ete  tres  forte,  de  sorte  que  les  gros  achats 
sont  devenus  plus  rares  et  que  les  reserves  se  sont 
epuisees.     On  dit  que  les  envois  en  route  sont  pres- 
que  nuls.      Le  marche  de  Ceylan  est  influence  par 
un  certain  nombre  de  facteurs  qui  tendent  a  ren- 
dre     tres     fortes  les  cotations  primaires.     Le  plus 
important  facteur  contribuant  aux  prix  sentionnels 
est  la  situation  du  change  de  la  roupie.     La  roupie 
est    cotee  a  present  a  2  s.  y2  d.,  et  les  sommes  a 
Ceylan  doivent  etres  payees  en  argent  et  non  en 
or.     L'argent  qui  vaut  d'habitude  de  50  cents  l'on- 
ce  est  cote  a  present  a  $1.08.     La  balance  du  com- 
merce  defavorable   a   la   GrandeBretagne      provo- 
que  un  taux  anormal  du  change  et  par  consequent 
rehausse    les     cotations  des  thes.     La  hausse  de& 
taux  de  fret  de  Ceylan  signifie  une  augmentation 


LE  MARCHE  DES  BALA1S. 


Le  prix  du  ble  d'Inde  a  balais  a  monte  de  50% 
depuis  une  semaine.    On  attribue  cette  hausse  aux 
pluies    continuelles  qu'il  y  a  eu  aux  Etats-Unis  e 
aux  dommages  causes  a  la  recolte  par  les  vers. 

Pour     compliquer     davantage  la  situation,  c 
marche  a  enregistre  des  hausses  sur  la  main-d'oeu 
vre   sur  les  manches,  sur  le  fil  et  sur  la  broche  d'a- 
cier.     Les    taux    du  transport  ont  egalement  subi 

une  hausse  de  40%. 

Avec     cette     augmentation  generate,  il  serait 
peut-etre  de  bonne  politique  pour  les  marchands  d 
voir  a  faire  leurs  achats  avant  que  la  situation  du 
marche   devienne  encore  plus  difficile. 

le  rapport  Annuel"  de  la  "lake  of  the 

WOODS"  indique  une  prosperite 

remarquable. 


Le  rapport  presente  a  l'assemblee  annuelle 
de  The  Lake  of  the  Woods  Compay,  Limited,  tenue 
le  ler  octobre  dernier,  est  l'un  des  plus  remarqu* 
bles  dans  l'histoire  de  cette  compagnie.  Les  pro- 
fits ont  ete  moins  considerables  que  ceux  de 
dernier,  mais  cette  diminution  est  due  en  grande 
partie  aux  nombreuses  restrictions     du  gouverne 

ment.  .  ,  I 

Le     revenu     total     pour  l'annee  s'est  eleve 
$756,000.00,  soit  un  peu  plus  de  3%.    La  compagn 
a  ete  en  position  de  payer  son  dividende  ordinal 
de  7°/   sur  les  actions  privilegiees,  10%  sur  les 
tions  ordinaires,  un  bonus  de  2%  et  un  bonus  adc 
tionnel  de  2%,  tout  en  augmentant  son  compte  de 
surplus  de  plus  de  $200,000.00. 

En  somme,  le  rapport  est  tres  satisfaisant 
il  est  de  nature  a  inspirer  une  plus  grande  confian- 
ce  que  jamais  dans  l'avenir  de  la  compagnie. 
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IUELS  SONT  LES  POUVOIRS  DU  TRIBUNAL  DE 
COMMERCE? 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  10  octobre  1919 


'est  la  une  question  qui  est  frequemment  posee  et 
au  sujet  de  laquelle  il  subsiste  quelque  doute. 
Lbs  pouvoirs  actuels  du  tribunal  et  I'autorite 
dont  il  tient  ses  pouvoirs  sont  specifies  ci-des- 
sous. 


yuelque  incertitude  se  manifeste  en  ce  qui  a 
ait  aux  pouvoirs  et  a  la  juridic:ion  du  Tribunal  du 
ommerce.  II  y  a  des  personnes  qui  sont  portees 
douter  des  pouvoirs  dont  les  commissaires  se  de- 
arent  nantis.  Cela  pourtant  ne  devrait  pas  faire 
2  douie.  Le  champ  d'operation  et  de  pouvoirs  de 
!  tribunal  a  ete  defini  de  facon  precise  par  deux 
is  passees  recemment  par  le  Parlement  du  Domi- 
on. 

"The  Board  of  Commerce  Act"  et  "The  Coni- 
nes and  Fair  Prices  Act"  ont  ete  passees  a  la  der- 
ere  session  du  Parlement  du  Dominion  et  sont 
itrees  en  vigueur  le  7  juillet  1919. 

Le  Tribunal  du  Commerce  du  Canada  est  un 
ibunal  cree  sous  cette  loi  pour  faire  observer  les 
rmes  de  la  "loi  des  Combines  et  de  Prix  Legiti- 
es",  qui  a  trait  non  seulement  aux  prix  legitimes, 
ais  qui  definit  les  offenses  provenant  des  com- 
nes,  des  mergers,  des  trusts,  des  monopoles,  etc., 
ais  ne  comprend  pas  les  combinaisons  d'ouvriers 

<    d'employes. 

Le  tribunal  se  compose  de  trois  membres  mais 

Ji  pouvoirs  d'apres  la  loi  sont  conferes  a  un  com- 
ssionnaire   pour  sieger  seul,  s'informer   el    sou- 

Httre  les  cas  a  la  consideration  de  tout  le  tribu- 
1.  ^  II  ne  s'ensuit  pas  parce  qu'une  personne  est 

i  .'it.ee  a   comparaitre     devant  le  tribunal     qu'une 
arge  a  ete  ou  sera  portee  contre  elle,  le  seul  ob- 
du  tribunal  etant  d'obtenir  l'infonnation  par  ces 
noins. 

La  loi  des  prix  legitimes 


La  loi  des  prix  legitimes  traite  des  necessites 
la  vie.     Le  terme  "necessites  de  la  vie"  est  decla- 
signifier  un  produit  alimentaire  courant  et  fon- 
nental  (soi;  frais,  soit  en  conserve  ou  ayant  subi 
Jlqu'autre  traitement)  les  vetements  et  le  com- 
Jtible,  comprenant  les  produits,  les  matieres  et 
ingredients  dont  ils  sont  manufactures  entiere- 
n-  ou  en  partie,  dont  ils  sont  composes  ou  deri- 
et  tels  autres  articles  de  toute  description  que 
« tribunal  pent  prescrire  de  temps  en  temps  par 
'<  lenient   special.     La   caracteristique   importante 
saillante  de  la  loi  esL.  sa  creation  de  nouvelles 
1  "nses    statutaires  pour  punir  de  l'accaparement 
des  profits  excessifs.     II  est  declare  qu'aucune 
sonne  ne  tlevra  accumuler  ou  ne  devra  detenir, 
3    de  la  quantite  raisonnablement    requise  pour 
age    ou    la  consommation  de  son  interieur  ou 
r  les  besoins  courants  de  son  commerce.     II  est 
sndu  que  toute  personne  qui  detiendra  en  quel- 
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que  temps  que  ce  soit  une  necessite  de  la  vie  au- 
dela  de  la  quantite  raisonnablement  requise  pour 
l  "sage  ou  la  consommation  de  son  interieur  ou 
pour  les  besoins  ordinaires  de  son  commerce  et 
que  toute  personne  qui  detiendra  pour  fins  de  ven- 
te,  soit  comme  manufacturier,  comme  marchand  de 
gros,  comme  jobber,  comme  detaillant  ou  tout  au- 
gment un  stock  commercial  de  toute  necessite  de 
la  vie  devra  offrir  en  vente  la  dite  quantite  en  exces 
ou  le  dit  stock  en  mains,  suivant  le  cas,  a  des  prix 
pas  plus  eleves  que  ceux  raisonnables  et  justes. 

Les  fermiers  exempts. 

Les  exceptions  a  cette  regie  generate  contre 
1  accumulation  excss&ive  sont:  1.  Elle  ne  s'applique 
pas  a  raccumulation  par  un  fermeir  ou  un  marai- 
cher  de  produits  de  ferme  ou  de  jardin  de  toute 
terre  cultivee  par  lui:  2.  Aucun  manufacturier, 
marchand  de  gros  ou  jODDer  n'est  oblige,  a  cause 
de  quoi  que  ce  soit  sous  la  loi,  de  vendre  a  d'autres 
categories  de  personnes  que  celles  qui  ont  l'habi- 
tude  d'acheter  des  manufacturiers,  des  marchands 
de  gros  ou  des  jobbers,  pas  plus  qu'une  personne 
ne  sera  dans  l'obligation  de  vendre  autrement 
qu'en  accord  avec  le  cours  ordinaire  des  affaires. 

Qu'est-ce   qui  constitue  un   profit  illegitime? 

Au  sujel  des  profits  illegithnes,  la  loi  fait  une 
definition  importante.  II  sera  juge  qu'un  profit 
illegitime  aura  ete  fait  quand,  conformement  a.  et 
apres  1'exercice  de  ses  pouvoirs  conferes  par  cette 
loi.  le  tribunal  declarera  qu'un  profit  illegitime  a 
ete  fait.  L'augmen  ation  illegitime  du  cout  ou  du 
prix  sera  telle  hausse  resultant  d'un  profit  illegi- 
time. 

Le  tribunal  de  commerce  a  les  pouvoirs  et  les 
droits  d'enqueter.  de  restreindre  et  de  prohiber  les 
profits  illegithnes  faits  ou  pris  sur  les  necessites 
de  la  vie,  et  de  restreindre  et  prohiber  toutes  pra- 
tiques relatives  a  la  detention  ou  a  la  vente  des  ne- 
cessites de  la  vie,  qui,  de  l'avis  du  tribunal  sont 
faites  ou  calculees  pour  faire  hausser  illegitime- 
'ment  le  cout  ou  le  prix  des  dites  necessites  de  la 
vie. 

Quand  une  offense  a  ete  commise  contre  la 
partie  de  la  loi  sur  les  prix  legitimes,  le  tribunal 
peut  en  donner  l'evidence  au  procureur  g^ner^l  qui 
prendra  Taction  qu'il  lui  plaira.  Mais  la  loi  prevoit 
aussi  que  le  tribunal  peut  Iui-meme  declarer  cou- 
pable  la  personne  concernee.  et  il  peut  ordonner  ou 
prohiber  de  faire  ou  d'ome  tre  tout  acte  ou  toute 
pratique  relative  a  l'offense  et  en  cas  de  desobeis- 
sance  par  telle  personne  a  tel  ordre.  celle-ci  sera 
passible  d'une  penalite  n'excedant  pas  mille  dollars 
et  aux  frais  pour  chaque  jour  apres  l'expiration 
de  quatre  jours  pendant  lesquels  la  dite  personne 
continue  a  desobeir  ou  omet  de  se  conformer  aux 
orclres  donnes. 
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LES     PEANUTS  DU  SUD  SE  VENDRONT  MEIL- 
LEUR   MARCHE. 


LE  RASOIR  GILLETTE 


Le  marche  des  noix  est  tres  fort  en  ce  moment 
et    tout     semble  devoir  indiquer  une  continuation 
des  prix  eleves  pour  la  plupart  des  sortes  de  noix, 
cependant  il  y  a  probability  d'un  marche  plus  facile 
sur  reception  des  peanuts  du  Sud.    Un  gros  impor- 
tateur  de  noix  disait  cette  semaine  qu'il  attendait 
une  grosse  consignation  de  peanuts  du  Sud  qui  or- 
dinairement  n'etaient  pas  expedites  avant  fevrier. 
Les  cotations  presentes  sur  les  peanuts  espagnoles 
spnt  de  25  cts.  et  celles  du  Sud  se  vendront  ici  a 
25  cts.  la  livre.     La  situation  des  noix  franchises 
ecalees  est  tellement  forte  que  l'importation  en  est 
presque.    impossible.     Le    prix     demande  pour  les 
noix    de  Bordeaux  en  France  est  de  $1.00  la  livre. 
L'exportation  des  noix  faisait  l'objet  d'un  tres  fort 
commerce  avant  la  guerre,  mais  les  i'mportateurs 
disent  qu'il  n'en  arrivera  pas  beaucoup  sur  le  mar- 
che   canadien    aux    cotations  actuelles.     Une  des 
raisons     des  prix  eleves  est  le  fait  que  les  caisses 
dans  lesquelles  elles  sont  expedites  sont  a  des  prix 
exorbitants.      Ce  qui  coutait   15  cts,  coiite  a  pre- 
sent $1.60.     Les  prix  des  noix  de  Mandchourie  sont 
tres  fermes.     Nombres  de  maisons  ont  vendu  tout 
leur  approvisionnement  et  les  achats  nouveaux  de- 
vront  se  faire  a  des  prix  tres  eleves. 

L'enorme  demande  pour  les  amandes  rend  peu 
probable  la  possibilite  de  prix  moindres.  De  nou- 
veaux arrivages  ne  sont  pas  attendus  avant  le  mi- 
lieu de  novembre.  Les  amandes  trois  couronnes  se 
vendront  vraisemblablement  au  commerce  de  62  a 
65  cents  la  livre. 

La  situation  a  Ceylan  du  fait  du  taux  eleve  du 
change,  affecte  le  marche  de  la  noix  de  coco.  Les 
cotations  des  noix  de  coco  sont  tres  fortes  et  celles 
non  sucrees  se  vendent  a  37  cents  la  livre. 


LA  DEMANDE   DE  FOIN   DANS  LE  DISTRICT  DE 
LIVERPOOL. 


Ce  fut  en  1895  que  King  C.  Gillette  eut  la  pre- 
miere idee  de  son  rasoir  de  surete. 

En  1891,  King  Gillette  etait  voyageur  de  com- 
merce pour  la  Baltimore  Cork  &  Seal  Company,  qui 
fabriquait  un  bouchon  brevete  pour  bouteilles.     II 
eut  beaucoup  de  difficulty  a  convaincre  ses  amis  du 
cote  pratique  de  son  rasoir.    Pour  plusieurs  ce  sa- 
soir  n'e:ait  qu'une  farce.  -  Malgre  tout,  M.  Gillette, 
un  homme  tres  energique,  reussit  a  organiser  une 
compagnie,  en  1901,  sous  le  nom  de  The  American 
Safety  Razor  Company.     Ce  ne  fut  que  plus  tard 
que  le  nom  de  Gillette  fut  incorpore  a  celui  de  sa 
compagnie.     Apres  bien  des  difficultes  financieres 
^organisation  Gillette  vit  le  succes  couronner  son 
travail,  au  point  qu'aujourd'hui  le  Rasoir  Gillette  est 
connu  dans  tout  le  monde  civilise  —  il  n'y  a  pas  un 
pays  dans  1'univers  ou  ce  rasoir  n'est  pas  en  usage. 
La  compagnie  Gillette  installa  son  usine  cana- 
dienne  en  1906  et  en  treize  ans  cette  industrie  est 
devenue    l'une    des    plus    prosperes    du    Canada. 
Sous    la    direction    de  MM.  Bittues    la  compagnie 
va  de  progres  en  progres.    Sa  production  quotidien- 
ne  se  chiffre  actuellemen':  a  3,500  rasoirs  et  13,500 
lames. 

La  succursale  canadienne  s'occupe  de  toute 
l'exportation  de  l'organisation  Gillette  et  un  envoi 
de  quatre  ou  cinq  mille  rasoirs  en  Australie,  en 
Nouvelle-Zelande  ou  au  Sud-Africain  fait  partie  de 
la  routine  de  la  journee  d'affaires. 

Le  rasoir  Gillette  devient  de  plus  en  plus  papu- 
la ire  chez  les  Canadiens-francais  et  ce  commerce 
off  re  de  superbes  profits  aux  marchands  qui  tien- 
nent  en  stock  cet  article  si  commode  et  si  pratique. 
Le  choix  des  modeles  presente  une  variete  qui  ne 
peut  manquer  de  plaire  a  tous  les  gouts.  Parnii  les 
plus  populaires  on  peut  mentionner  le  modele  ordi- 
naire, le  modele  Bouledogue  et  le  modele  Trousse. 


Un  certain  nombre  de  demandes  urgentes  ont 
ete  recues  des  importateurs  qui  desirent  s'assurer 
des  approvisionnements  de  foin  canadien,  car  la 
recolte  anglaise  n'est  que  d'un  tiers  de  celle  de  l'an 
dernier,  et  des  quantites  considerables  de  foin  im- 
porte  pourraient  etre  absorbees  a  des  prix  eleves. 
Le  foin  est  cote  a  Liverpool  aujourd'hui  a  £  14,  la 
tonne,  contre  £  4,  avant  la  guerre  et  £  8  pour  le 
meilleur  foin  de  trefle  l'an  dernier  alors  que  le  prix 
etait  sous  controle. 

II  semble  cependant,  qu'il  y  ait  tres  peu  de 
possibilite  d'obtenir  de  l'espace  pour  une  commo- 
dile  de  cette  nature,  et  avec  les  taux  de  fret  dans 
le  voisinage  de  £  13  la  tonne,  il  ne  parait  guere  pos- 
sible de  livrer  ie  produit  canadien  a  moins  de  £  16 
ou  £  18.  II  faudrait  qu'il  soit  livre  c.i.f.  a  £  11  ou 
£  12  pour  pouvoir  supporter  la  concurrence. 


LA  CHAMBRE  DE  COMIVIERCE  DU  DISTHICT  DE 
MONTREAL. 


La  Chambre  de  Commerce  du  District  de  Mon- 
treal a  tenu  une  assemblee  speciale  mercredi  le  ler 
octobre  1919  dans  le  but  de  soumettre  aux  mem- 
bres  une  recommandation  du  bureau  de  direction 
a  l'effet  d'augmenter  la  souscription  annuelle  des 
membres  de  $5.  a  $10.  et  d'augmenter  le  droit  d'en- 
tree  de  $5.  a  $10.  et  d'augmenter  egalement  la 
contribution  annuelle  des  membres  correspondants 
de  $2.  a  $5. 

II  est  evident  que  les  membres  n'hesiteront  pas 
a  accepter  cette  recommandation  du  conseil  d'ad- 
ministration  de  la  Chambre  de  Commerce  du  In- 
trict  de  Montreal  en  reconnaissance  des  bons  ser- 
vices qu'elle  a  rendus  au  commerce  canadien- 
trancais. 
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LA  SITUATION  DU  MARCHE  DE  LA  POMME  AU 
ROYAUME-UNI. 


Le  controle  des  pommes. 


Le  ministre  des  vivres  a  ete  l'objet  d'une  forte 
pression  de  la  part  des  producteurs  de  fruits  an- 
glais, qui  desirent  l'annulation  du  controle  des  prix 
des  pommes  de  facon  a  ce  que  leurs  'meilleures  va- 
rietes  puissent  depasser  le  maximum  fixe.  lis 
soulignent  le  fait  que  les  prix  de  la  majorite  des 
pommes  anglaises  tomberaient  certainement  au- 
dessous  du  prix  fixe,  de  sorte  que  les  interets  des 
consommateurs  en  general  seraient  pleinerment 
sauvegardes  si  un  marche  libre  etait  annonce,  et 
les  fruits  de  premier  ordre  pourraient  alors  se  ven- 
dre  a  des  prix  de  luxe.  Cette  pression  eut  pour  re- 
sultat  de  retarder  la  politique  offlcielle  de  cette 
saison  jusqu'a  ce  que  le  sujet  soit  discute  sous  tou- 
tes  ses  faces.  II  a  ete  definitivement  decide  que 
l'ordre  concernant  le  prix  des  pommes  ne  serait  ni 
modifie  ni  suspendu  pour  le  present.  Quand  les 
gros  envois  translantiques  commenceront,  si  les 
prix  des  pommes  ordinaires  se  tnaintiennent  au- 
dessous  du  maximum,  il  est  tres  probable  que  le 
controle  sera  annule.  Cela  permettrait  l'entree  des 
meilleures  boites  de  pommes,  qui  avec  les  valeurs 
olevees  du  marche  domestique,  les  frets  eleves  et 
la  situation  du  change,  peuvent  difficilement  arri- 
ver  au  prix  maximum  de  20  s.  10  d. 

Les  prix  actuels  des  pommes. 

Les  pommes  anglaises  se  sont  vendues  bien  au- 
dessous  du  maximum  du  controle  qui  est  de  58 
s.  4  d.,  les  112  livres,  le  gros  des  approvisionnements 
sur  le  marche  ayant  ete  achete  aux  prix  de  gros  a 
Londres,  par  boisseaux  de  40  a  45  livres,  aux  coins 
suivants:  pommes  a  cuire  4  s.  a  7  s. ;  ponvmes  a 
dessert  8  s.  a  14  s.  Les  dernieres  varietes  sont  re- 
tenues,  mais  les  rapports  disent  qu'il  y  a  des  quan- 
tites  considerables  de  tres  belle  qualite.  On  se  rap- 
pellera  que  les  pommes  anglaises,  a  l'exception  des 
lots  de  choix  de  une  ou  deux  des  meilleures  varie- 
tes, ne  sont  jamais  de  la  meme  classe  que  les  pom- 
mes canadiennes.  La  plupart  sont  des  pommes  a 
cuire,  les  pommes  a  dessert  representent  une  tres 
petite  partie  du  total. 

Premier  arrivage  transiatlantique. 

Les  premiers  arrivages  transatlantiques  com- 
prennent  des  Duchess,  des  Wealthy  et  des  Graven- 
stein  des  regions  americaines  ont  touche  Liverpool 
vers  le  ler  septembre  et  se  sont  vendus  au  prix  de 
controle,  quelques  especes  de  mauvaise  couleur 
Stant  tombSes  a  40  g. 


Le  tonnage  oceanique. 

Une  des  difficultes  de  la  saison  presente  est  de 
s'assurer  de  l'espace  sur  les  oceaniques  speciale- 
ment  pour  la  recolte  de  la  nouvelle  recolte.  L'an 
dernier,  Glasgow  etait  particulierement  handicape 
sous  ce  rapport,  recevant  beaucoup  moins  que  la 
proportion  habituelle  des  arrivages  des  Etats-Unis 
du  fait  du  'manque  de  facilites  de  transports. 

Les  agents  a  commission  de  Glasgow  ont  etu- 
die  serieusement  la  situation  avec  les  differences 
lignes  de  navigation  et  comme  resultat  Furness, 
Withy  &  Co.  ont  etabli  des  services  entre  Halifax 
et  Glasgow  un  bateau  etant  parti  le  15  septembre, 
un  le  ler  octobre,  un  troisieme  le  9  octobre  avec  de 
bons  espaces  pour  des  pommes.  La  ligne  Donald- 
son fournira  aussi  trois  bateaux  pendant  octobre 
et  novembre,  entre  Halifax  et  Glasgow,  sur  une  ga- 
rantie  de   20,000  barils  pour  chacun  d'eux. 

II  est  heureux  que  ces  bateaux  aient  pu  deser- 
vir  le  marche  de  Glasgow,  pendant  la  premiere  par- 
tie  de  la  saison,  car  du  fait  de  la  presence  des  poni- 
•mes  anglaises  en  bonne  quantite  sur  les  marches  du 
siid.  i»>s  prix  de  Glasgow  sont  ordinairement  les  plus 
attravants  de  cette  saison. 


LA  SITUATION   ECONOMIQUE  GENERALE 
DU  CANADA 


Maintenant  que  la  saison  des  vacances  a  pra- 
tiquement  pris  fin  et  que  nombre  de  personnes  qui 
prennent  une  part  active  aux  affaires  regagnent  la 
metropole  il  est  opportun  de  jeter  un  coup  d'oeil  sur 
la  situation  economlque  du  pays. 

ESn  ce  qui  concerne  les  affaires  en  general  il 
n'existe  aucun  motif  d'anxicte.  L'un  des  aspects 
les  plus  encourageants  de  la  situation  c'est  que  les 
in  oltes  du  Nord-ouest  sont  considerablement  plus 
belles  qu'on  ne  l'avait  d'abord  pense.  Cela  est  d'au- 
tant  moins  surprenant  que  ce  n'est  pas  la  premie- 
re fois  que  le  fait  se  produit.  Les  moissons  sont 
maintenant  terminees,  et  comme  les  fermiers  rece- 
vront  un  prix  remunerateur  pour  leurs  recoltes  ils 
pourront  faires  des  achats  importants  dont  le  com- 
•merce  du  pays  en  general  beneficiera  surement. 

Dans  les  cercles  financiers  et  bancaires  Ton  se 
rend  parfaitement  compte  de  l'effet  avantageux 
qu'aura  sur  les  affaires  du  pays  la  vente  des  grains 
a  des  prix  de  guerre  qui  se  verront  certainement 
pour  la  derniere  fois.  Ajoutez  a  cela  que  le  fort  es- 
compte  que  subissait  notre  argent  aux  Etats-Unis 
a  eu  pour  effet  de  diminuer  le  chiffre  des  impor- 
tations provenant  de  ce  dernier  pays  et  de  stimuler 
la  production  nationale. 

Cette  acceleration  de  la  production  au  Canada 
se  refletera  assurement  dans  les  rapports  finan- 
ciers que  les  covnpagnies  publieront  durant  la  pre- 
miere periode  de  l'annee  1920. 
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II  ne  faut  pas  perdre  de  vue  que  pendant  la  fin 
de  la  derniere  annee  de  guerre  nos  grandes  com- 
pagnies  ont  du  faire  des  efforts  prodigieux  pour 
placer  leurs  entreprises  dans  une  position  finan- 
ciere  avantageuse  et  faire  face  a  la  periode  de  ra- 
justement  qui  devait,  ainsi  qu'on  s'y  attendait, 
avoir  pour  resultat  la  baisse  des  prix  et  la  diminu- 
t;on  des  affaires.  Comme  un  petit  nombre  de  com- 
pagnies  seulement  ont  ete  affectees  par  la  periode 
de  transition  des  conditions  de  la  guerre  a  celles  de 
paix  et  que  les  autres  ont  continue  de  realiser  des 
profits  subtantiels,  Ton  peut  raisonnablement  con- 
clure  que  la  plupart  des  compagnies  dont  les  va- 
leurs  figurent  sur  la  liste  de  la  Bourse  de  Montreal 
sont  dans  une  position  plus  solide  que  jamais  et  il 
est  probable  que  la  valeur  actuelle  de  leurs  actions 
est  loin  d'etre  exageree. 

Tout  le  monde  sait  que  nos  grandes  industries 
(exception  faite  de  celles  des  acieries)  ont  trouve 
sur  les  marches  etrangers  un  ecoulement  facile 
pour  le  surplus  de  leurs  produits.  II  est  probable 
cependant  que  la  baisse  des  taux  du  change  en  Eu- 
rope aura  pour  effet  de  diminuer  les  commandes 
provenant  de  cette  source. 

En  ce  qui  regarde  la  situation  ouvriere  en  ge- 
neral les  troubles  furent  bien  moins  serieux  au  Ca- 
nada que  dans  nombre  d'autres  pays.  Quelques 
exemples  de  ralentissement  de  production  se  sont 
produits  de  temps  a  autre,  mais  les  greves  ont  une 
tendance  a  dmiinuer  sinon  a  prendre  fin  complete- 
nient  et  les  ouvriers  eux-memes  semblent  y  avoir 
completement  renonce.  L'idee  de  demander  des 
salaires  toujours  plus  eleves  tout  en  reclamant  la 
diminution  des  heures  de  travail  et  cela  quels  qu'en 
soient  les  resultats  pour  l'industrie  en  cause  parait 
maintenant  etre  une  chose  du  passe.  Les  asser- 
tions positives  faites  par  ceux  qui  sont  au  courant 
de  la  situation  a  1' effet  que  le  cout  de  la  vie  a  main- 
tenant  atteint  son  point  culminant  ont  cree  parmi 
les  ouvriers  une  impression  plus  encourageante. 

II  n'y  a  aucun  doute  que  le  Canada  voit  s'ou- 
vrir  devant  lui  une  ere  de  developpement  e"  de 
prosperity  incomparables.  Le  pays  est  immense- 
ment  riche  et,  fait  qui  est  d'un  caractere  des  plus 
rassurants,  c'est  que  nos  grandes  industries  rivali- 
sent  d'ardeur  pour  s'assurer  des  debouches  sur  les 
grands  marches  mondiaux. 


Pour  vos 

ENSEIGNES  ET  CARTES  D'ETALAGE 

allez  chez 

Brouillette    &    Stanway 

4  RUE  CRAIG  OUEST, 

Montreal. 

Tel.,  Main  2685 

Telephonez    et    notre    representant    ira    vous    voir 


DIFFERENTS  RENSEICNEMENTS  AU  SUJET 
DE  LA  MELASSE  POUR  LES  ANIMANX 


Des  Permes  Experimentales  d'Ottawa:  La 
'melasse  employee  pour  remplacer  une  petite  par- 
tie  de  la  ration  de  grain  peut  legerement  reduire 
le  cout  de  l'alimentation.  La  valeur  nutritive  de  la 
melasse  n'est  certainement  pas  a  negliger;  elle  pos- 
sede  surtout  des  proprietes  toniques  et  appetissan- 
tes."  —  (Rapp.  1913). 

En  remplacant  15  lbs  d'ensillage  par  4  lbs 
de  melasse,  nous  avons  obtenu  une  quantite  de 
lait  suffisante  pour  faire  compensation  aux  prix 
eleves  de  la  ration". —  (Rapp.   1915). 

Du  Rev.  Prere  Isidore,  O.C.R.  Professeur  d'E- 
levage  a  l'lnstitut  Agricole  d'Oka:  —  Sous  l'in- 
fluence  d'une  nourriture  a  laquelle  on  a  ajoute  de 
la  melasse,  il  y  a  chez  la  vache,  elevation  du  rende- 
ment  en  lait." 

Dans  l'alimentation  des  boeufs  a  l'engraisse- 
ment,  la  melasse  constitue  un  excellent  auxiliaire 
de  tourteaux  de  cotton. 

Pour   les   chevaux,   la  -melasse   a   une   valeur 
comparee  plus  grande  qu'aucun  autre  aliment  sur   j 
la  ferme.    C'est  un  aliment  sain,  nutritif,  et  econo- 
mique. 

Mode  d'emploi .  . .  Quantites  a  servir  aux  dif- 
ferentes  classes  d'animaux . . .  Abus . . . 

En  ete,  on  peut  donner  la  melasse  telle  qu'elle 
se  presente.  On  la  versera  tout  simplement  sur  les 
fourrages  pour  les  animaux  a  l'interieur  ou  on  la 
melangera  au  grain  ou  autres  concentres  pour  les 
anhnaux,  au  champ'. 

En  hiver,  il  est  plus -commode  de  la  faire  lege- 
rement rechauffer  avant  d'en  faire  la  distribution. 

Un  bon  moyen  est  de  diluer  la  melasse  dans 
I'eau  (l'eau  chaude  de  preference;  une  pinte  dans 
5  gallons  d'eau  plus  ou  moins).  On  se  sert  ensuite 
d'un  arrosoir  pour  l'incorporer  aux  fourrages.  Une 
dilution  semblable  mais  contenant  moins  d'eau 
peut  aussi  etre  melangee  a  la  ration  de  concentres. 

Les  quantites  de  melasse  a  etre  donnees  par 
jour  aux  differentes  classes  animales  sont  les  sui- 
vantes : 

Chevaux,  4  a  6  lbs. 
Vaches  a  lait,  2  a  4  lbs. 
Moutons,  y2  a  1  lb. 
Boeufs  a  l'engrais,  6  a  8  lbs. 

La  presence  d'un  assez  fort  pourcentage  de 
sels  'mineraux  dans  la  melasse  communique  a  cette 
derniere  des  proprietes  diuritiques  et  laxatives. 
Pour  cette  raison,  la  dose  a  servir  aux  animaux  ne 
devra  pas  depasser  les  chiffres  indiques  plus  haut. 

U/ne  trop  forte  ration  de  melasse,  au  lieu  d'ai- 
der  a  la  digestion  pourrait  nuire  a  celle-ci  en  irri- 
tant le  systeme  digestif  des  animaux.  Sans  comp-i 
ter  le  danger  de  provoquer  la  diarrhee  ou  a  coup! 
sur  l'amaigrissement. 
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Les  pecheries  de  homard  de  la  cote  canadien- 
ne de  l'Atlantique  sont  reellement  la  derniere  reser- 
ve capable  de  satisfaire  le  gout  epicurien  de  l'uni- 
vers  pour  ce  delicieux  crustace. 

Bien  qu'on  ait  grandement  craint  que  cette  In- 
dustrie souffrirait  serieusement  de  la  surproduc- 
tion,  l'immense  rendement  de  cette  peche  est  ex- 
traordinaire, si  Ton  pense  surtout  que  l'activite  de 
cette  industrie  n'a  cesse  de  croitre  depuis  75  ans. 
Aujourd'hui  le  homard  vient  en  troisieme  rang 
pour  sa  valeur  dans  l'industrie  de  la  peche  au  Ca- 
nada et  il  n'est  surpasse  que  par  le  saumon  de  la 
cote  du  Paciflque  et  la  morue  de  la  cote  de  l'Atlan- 
tique. 

La  peche  annuelle  totale  comprend  environ 
100,000,000  homards.  Sur  ce  nombre  la  Grande- 
Bretagne  et  le  Continent  en  fournissent  a  peu  pres 
5  'millions.  La  peche  des  Etats-Unis  est  evaluee  a 
environ  10,000,000  et  celle  de  Terre-Neuve  a  envi- 
ron 6,000,000.  La  peche  canadienne  atteint  done 
en  moyenne  80,000,000  soit  environ  80%  de  la  pe- 
che to 'ale  annuelle  de  l'univers.  II  est  done  bien 
evident  que  ce  sont  les  pecheries  canadiennes  qui 
doivent  approvisionner  les  marches  du  monde  en- 
tier.  Ceci  est  particulierement  vrai  pour  le  com- 
merce du  homard  en  boite,  car,  a  l'exception  de 
Terre-Neuve  qui  produit  chaque  annee  environ 
10,000  caisses  de  48  lbs,  la  fourniture  mondiale  doit 
provenir  du  Canada  parce  qu'aucun  autre  pays  au 
monde  n'est  capable  d'approvisionner  ce  commerce. 
La  peche  des  Etats-Unis  et  celle  pour  ainsi  dire  insi- 
gnifiante  de  la  Grande-Bretagne  et  du  continent 
sont  vendues  a  l'etat  frais. 

La  quantite  totale  de  caisses  de  48  boites  d'une 
livre  produites  en  Canada  varie  de  160,000  a  200,- 
000  par  an,  dont  80%  environ  trouve  un  facile  de- 
bouche  pour  l'exportation. 

II  resulte  done  de  ce  qui  precede  qu'il  est  de 
toute  necessite  d'apporter  un  soin  particulier  a 
eviter  le  depeuplement  par  une  peche  excessive  et 
de  surveiller  attentivement  l'industrie  de  la  conser- 
ve pour  que  le  produit  puisse  etre  de  toute  premie- 
re qualite  et  offert  dans  des  conditions  hygieniques 
des  plus  satisfaisantes. 

La  demande  constanvment  croissante  des  pro- 
duits  en  boites  et  lour  production  limitee  ainsi  que 
l'augmentation  coiTespondante  de  la  valeur  des  pe- 
cheries du  Canada,  n'ont  pas  echappe  a  l'attention 
du  Gouvernement  Canadien,  qui  a  la  surveillance 
des  pecheries  et  de  Tindustrie  de  la  conserve.  Cette 
industrie  est  soumise  a  une  reglementation  bien 
definie  qui  est  strictement  appliquee.  Pour  eviter 
une  peche  exageree  qui  entrainerait  la  destruction 
du  homard  pour  la  reproduction,  aussi  bien  que 
pour  s'assurer  que  le  poiisson  peche  est  dans  .les 
meilleures  conditions  possibles  pour  le  mettre  en 


boite,  il  est  prevu  que  la  saison  de  peche  ne  doit 
comprendre  que  les  periodes  ou  le  poisson  se  trou- 
ve dans  les  meilleures  conditions.  Ainsi,  la 
chair  du  homard  est  molle  et  aqueuse  pendant 
la  mue  et  immediatement  apres.  La  chair  n'est 
done  pas  aussi  bonne  pour  la  conserve  pendant  cette 
periode  qu'il  ne  Test  lorsque  la  nouvelle  carapace 
est  formee  et  que  ia  chair  peut  facilement  devenir 
ferme  et  flbreuse  et  etre  ainsi  en  la  •meilleure  con- 
dition pour  la  conserve.  Les  reglements  sont  done 
faits  pour  interdire.  autant  que  possible,  la  peche 
du  homard  pendant  la  mue  ou  pendant  le  frai. 

A  l'origine  de  cette  industrie,  lorsqu'on  trou- 
trouvait  le  homard  en  abondance  extraordinaire, 
il  n'y  avait  aucune  reglementation  pour  la  ferme- 
ture  de  la  peche,  aussi  en  resulta-t-il  un  depeuple- 
ment rapide.  Avec  les  reglements  actuels  les  pe- 
riodes de  peche  sont  limitees  a  quelques  mois  par 
an,  et  sont  fixees  suivant  les  conditions  des  eaux 
le  long  de  la  cote.  Cette  restriction  est  rationnelle, 
car  elle  permet  non  seulement  d'eviter  le  depeuple- 
ment par  suite  de  peche  exageree,  mais  aussi  de 
procurer  a  l'industrie  de  la  conserve  une  chair  de 
meilleure  qualite  que  si  Ton  permettait  de  pecher 
le  homard  hors  de  saison. 

Les  conditions  hygieniques  dans  lesquelles  les 
produits  en  .boites  sont  prepares  ont  ete  l'objet  de 
la  plus  grande  attention.  Les  operations  de  la  mise 
en  boite  ne  sont  permises  que  dans  des  usines  li- 
cenciees  soumises  a  une  serie  definie  de  reglements 
qui  comprennent: 

1.  La  mise  en  boite  du  homard  ne  peut  etre 
faite  que  dans  un  batiment  exclusivement  reserve 
a  la  mise  en  boite  des  homards,  poissons,  crusta- 
ces,  viandes  ou  fruits  et  a  la  fabrication  des  boites, 
mais  lorsque  la  mise  en  boite  du  homard  est  arre- 
tee,  le  batiment  peut  etre  employe  comme  entrepot 
ou  pour  tout  autre  objet  qui  ne  soit  pas  prejudicia- 
ble  a  son  eniploi  comme  usine  a  homards,  apres 
approbation  par  l'officier  inspecteur. 

2.  Toutes  les  cuves  de  lavages  ou  les  reci- 
piet  pour  contenir  la  chair  du  homard  pendant 
l'operation  de  la  n.ise  en  boite.  doivent  etre  en 
agate,  en  porcelaine,,  en  zinc  ou  en  fer  galvanise, 
ou  doivent  etre  doubles  avec  un  de  ces  materiaux. 
Toutes  les  tables  d'empaquetage  doivent  etre  cou- 
vertes  en  glace,  en  marbre,  en  agate,  en  porcelaine. 
en  zinc  ou  en  fer  galvanise; 

3.  Les  refrigerateurs  doivent  avoir  des  cou- 
verts  en  fer  galvanise  ou  en  zinc,  ou  doivent  etre 
munis  de  plaques  mobiles  pour  faciliter  le  nettoya- 
ge  et  la  sterilisation,  et  doivent  avoir  une  inclinai- 
ion  suffisante  pour  permettre  l'ecoulement; 

4.  Les  homards  cults  ne  doivent  pas  rester 
sur  les  refroidisseurs  pendant  la  nuit,  et  la  chair 
dQ  homard  ne  doit  pas  rester  sur  les  tables  ou  »ans 
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etre  empaquetee  pendant  la  nuit,  excepte  dans  les 
conditions  prevues  a  la  section  (b)  ci-dessous. 

5.  Toutes  les  usines  de  conserves  doivent 
avoir  des  recipients  convenables  pour  les  dechets 
et  ces  recipients  doivent  etre  vides  et  soigneuse- 
•ment  nettoyes  et  chaules  chaque  jour; 

6.  Toutes  les  usines  de  ce  genre  doivent  etre 
largement  approvisionnees  d'eau  pour  pouvoir  la- 
ver  ou  arroser  a  la  lance  les  planchers,  tables,  etc. 

7.  Les  tables  d'empaquetage,  les  ustensiles  et 
les  refroidisseurs  doivent  etre  soigneusement  laves 
a  l'eau  bouillante  cliaque  jour,  et  le  plancher  doit 
etre  soigneusement  lave  au  moins  une  fois  par 
jour.  Le  plancher  doit  egalement  etre  chaule  ou 
lave  avec  une  solution  de  soda  et  d'eau  au  moins 
trois  fois  par  semaine  pendant  que  l'usine  est  en 
exploitation ; 

8.  Toutes  les  usines  de  conserves  de  homard 
doivent  etre  pourvnes  d'un  systeme  de  drainage 
convenable,  approuve  par  l'officier  inspecteur; 

9.  Toutes  les  usines  de  conserve  doivent  avoir 
une  bonne  ventilation  souterraine  ainsi  que  dans 
l'usine  elle-meme. 

Les  fonctionnaires  du  departement  des  peche- 
ries  sont  charges  de  visiter  frequemment  toutes  les 
usines  pendant  le  temps  de  leur  exploitation  et  de 
faire  rapport  au  departement  des  conditions  dans 
lesquelles  ils  les  ont  trouvees. 

En  outre  des  precautions  ci-dessus,  le  plus 
grand  soin  est  apporte  pour  que  le  poisson  soit 
l'objet  de  la  plus  etroite  surveillance  possible  de- 
puis  le  moment  ou  il  est  retire  des  pieges  par  les 
pecheurs  jusqu'au  momet  ou  le  produit  en  boite  est 
pret  ia  etre  livre  au  marche. 

Les  pieges  ou  Ton  prend  le  poisson  sont  rele- 
ves  chaque  jour  et  le  poisson  est  inrmediatement 
transports  a  l'usine  ou  il  est  soigneusement  assorti 
pour  la  cuisson.  Les  homards  sont  places  dans  de 
grandes  chaudieres  a  vapeur  ou  ils  subissent  leur 
premiere  cuisson.  lis  sont  ensuite  places  sur  des 
refroidisseurs  ayant  un  ecoulement  convenable, 
jusqu'a  ce  qu'ils  soient  suffisamment  refroidis  pour 
etre  rapidement  manipules.  Des  ouvriers  experts 
brisent  vivement  les  grandes  pinces  et  la  queue 
dont  la  chair  est  employee  pour  la  conserve  et  le 
homard  passe  ensuite  a  une  autre  equipe  d'ouvriers 
qui  brisent  la  carapace  pour  permettre  l'extraction 
rapide  de  la  chair  qui  est  faite  par  un  troisieme 
groupe  d'ouvriers.  La  chair  est  imediatement  pas- 
see  sur  des  plateaux  propres  a  un  quatrieme  grou- 
pe d'ouvriers  qui  accomplissent  la  premiere  opera- 
tion de  l'emboitage  en  placant  avec  soin  dans  les 
boites,  garnies  d'un  papier  special,  la  quantite  vou- 
lue  de  viande  exigee  pour  chaque  boite.  Les  boites 
sont  alors  placees  dans  un  bain  de  vapeur  ou  d'eau* 
bouillante  pour  la  cuisson  finale.  A  la  sortie  du 
bain,  elles  sont  soigneusement  examinees  pour 
s'assurer  que  toutes  les  boites  ont  ete  convenable- 


ment  appretees  et  qu'aucune  boite  "Swell'  ou 
"Blow"  n'est  empaquetee  pour  la  vente  locale  ou 
1 'exportation. 

Toute  la  preparation,  depuis  la  sortie  de  l'eau 
jusqu'a  la  mise  en  caisse,  est  accomplie  aussi  rapi- 
.  dement  que  possible.  Lorsqu'une  fabrique  recoit 
une  pLus  grande  quantite  de  homards  qu'ehVne 
peut  en  empaqueter  dans  la  journee,  le  surplus  doit 
etre  place  vivant  dans  des  bassins  ou  on  les  con- 
serve jusqu'a  ce  que  l'on  puisse  les  faire  bouillir. 
Toute  la  chair  doit  etre  mise  en  boite  dans  la  jour- 
nee ou  elle  a  e;e  sortie  de  la  carapace.  Ces  pre- 
cautions sont  necessaires  pour  eviter  de  faire  bouil- 
lir des  animaux  morts  ou  autrement  impropres  a 
la  consommation  et  pour  empecher  toute  contami- 
nation de  la  chair. 

L'inspection  de  l'usine  et  de  son  travail  est  des 
plus  strictes.  La  loi  prevoit,  a  ce  sujet,  les  regies 
suivantes  : 

1. — Tout  inspecteur  peut  en  aucun  temps  arre- 
ter  la  mise  en  boite  de  tout  poisson  ou  crustace  ou 
de  toute  variete  de  poisson  ou  crustace  qu'il  con- 
sidere  impropre  a  l'alimentation: 

2.— Tout  poisson  ou  crustace  mis  en  boite  doit 
etre  sain,  salubre  et  propre  a  l'alimentation,  et  tout 
poisson  malsain  ou  insalubre  peut  etre  saisi  sur-le- 
champ  par  tout  inspecteur  ou  peut  etre  traite  sui- 
vant  qu'il  peut  etre  prevu  par  les  reglements; 

3- — Au  cas  ou  une  usine  de  conserve  de  pois- 
son crustace  ne  se  conformerait  pas  aux  termes  de 
cette  loi  ou  a  tout  reglement  qui  en  decoule  ou  aux 
instructions  legitimes  des  inspecteurs,  le  minis- 
tre  peut  refuser  l'inspection  du  poisson  ou  du  crus- 
tace qui  y  est  mis  en  conserve  et  ordonner  la  fer- 
meture  de  l'usine. 

4- — Aucune  personne  ne  peut  offrir  ou  accep- 
ter pour  l'exportation  ou  exporter  tout  poisson  ou 
crustace  soumis  a  l'inspection  d'apres  cette  loi, 
sans  que  les  termes  de  cette  loi  et  les  reglements 
concernant  l'inspection  et  la  mise  en  vente  n'aient 
ete  observes  et  toute  personne  offrant  pour  l'ex- 
portation du  poisson  ou  des  crustaces  ou  qui  ex- 
porte  ces  marchandises  doit  fournir  la  preuve 
qu'elles  ont  ete  soumises  a  l'inspection  et  marquees 
suivant  les  reglements  si  le  poisson  ou  le  crustace 
ainsi  offert  pour  l'exportation  ou  exporte  est  su- 
jet ou  non  a  l'inspection. 

On  peut  done  dire  qu'avec  les  reglements  ci- 
tes dans  cet  article  le  commerce  du  homard  en 
boite  est  assure  de  presenter  son  produit  dans  les 
meilleures  conditions  hygieniques  possibles.  II 
est  aussi  evident  qu'avec  la  reglementation  actuel- 
le  de  la  peche  qui  limite  la  peche  a  une  courte  pe- 
riode  de  l'annee,  on  ne  peut  compter  sur  une  gran- 
de augmentation  de  la  production,  car  les  homards 
en  boites  doivent  etre  livres  aux  marchands  aussi- 
tot  que  possible  dans  la  saison. 

Parmi  les  problemes  non  encore  resolus  ayant 
trait  a  cette  industrie  on  peut  compter  l'invention 
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d'une  methode  expeditive  pour  retirer  la  chair  du 
corps  et  des  petites  pinces,  qui  contiennent  la  chair 
la  plus  appreciee  pour  les  salades.  Quoique  une 
petite  quantite  de  cette  chair  soit  actuellement  ex- 
traite  avec  d'infinies  difficultes  dans  quelques  ra- 
res  usines,  il  est  d'usage  courant  de  n'extraire  que 
la  chair  contenue  dans  les  deux  grandes  pinces  et 
la  queue.  Le  rejet  du  corps  et  des  petites  pinces 
cause  une  perte  serieuse  a  cette  industrie,  car  on 
ne  retire  environ  que  40  livres  de  chair  de  200  li- 
vres  de  homards.  Pour  obtenir  160,000  caisses  de 
48  livres  chacune,  il  faut  employer  environ  32,000,- 
000  de  livres  de  homards  cuits.  On  ne  retire  en- 
viron que  7,000,000  de  livres  de  chair  avec  les  me- 
thodes  actuelles.  II  est  done  evident  qu'on  perd 
une  grande  quantite  de  la  chair  la  mieux  qualifiee 
pour  la  salade,  qui  avec  les  methodes  en  vigueur, 
ne  peut  etre  ranidement  retiree  des  cellules  du 
corps  et  des  pinces  ou  des  pattes. 


CE  QU'EST  LA  PUBLICITE  ET  COMMENT 
LA  FAIRE. 


Ce  que  le  public  considere  avant  tout  dans  une 
annonce,  e'est  la  valeur  propre  du  produit  qui  y  est 
vante.  L'annonce  elle-meme  n'est  pour  lui  qu'une 
description,  qui  a  pour  sujet  les  proprietes  du  pro- 
duit. 

Avant  done  de  s'occuper  de  la  maniere  dont  il 
presentera  sa  marchandise  a  ceux  qu'elle  peut  inte- 
resser,  le  commergant  doit  s'appliquer  a  bien  la  con- 
naitre,  et  pour  cela  il  doit  l'analyser. 

Son  analyse  ne  devra  pas  etre  faite  au  hasard 
ni  superficiellement:  il  devra  suivre  un  plan  qui  lui 
permettra  d'entrer  dans  tous  les  details,  et  de  re- 
chercher  surtout  ceux  qui  peuvent  attirer  la  clien- 
tele. Pour  que  sa  publicite  lui  donne  le  meilleur 
rendement  possible,  il  ne  devra  en  negliger  aucun. 
car  celui  qui  pourrait  lui  sembler  sans  importance, 
sera  peut-etre  pour  le  client  la  raison  qui  le  decidera 
a  choisir  cette  marque  plutot  qu'une  autre. 

Avant  tout,  il  devra  se  garder  de  cacher  ou  de 
fausser  la  verite.  Le  but  de  l'analyse  est,  au  ccn- 
traire,  de  lui  fournir  la  verite  au  sujet  du  produit 
qu'il  veut  ecouler.  La  publicite  ne  doit  etre  basee 
que  sur  des  constatations  faites  avec  sincerite  et 
sans  parti  pris. 

Une  fois  pourvu  de  faits  par  l'analyse,  il  reste 
au  commercant  a  les  mettre  a  la  portee  du  public, 
c  est-a-dire  a  en  tirer  des  conclusions  ayant  une  va- 
leur au  point  de  vue  commercial. 

L'analyse  revele  a  un  fabricant  de  cirage  que 
son  cirage,  en  plus  de  ses  qualites  comme  brillant, 
est  riche  en  matiere  colorante;  voila  le  fait  brut. 
Une  autre  idee  s'en  degage:  a  l'usage,  il  y  aura  be- 
soin  de  moins  de  cirage.  Ce  cirage  est  dene  econo- 
mique:  voila  le  fait  commercial,  celui  qui  touche 
le  client. 


L'analyse  est  done,  en  quelque  sorte,  la  con- 
naissance  scientifique  du  produit,  sur  laquelle  il  res- 
tera  a  faire  un  travail  commercial. 

Ce  qui  convainct  le  client,  a  la  lecture  du  texte 
d'une  annonce,  e'est  l'ordre  logique  dans  lequel  sont 
presentees  les  idees:  or  la  composition  de  ce  texte 
se  fera  d'autant  plus  facilement  que  l'analyse  a  ete 
faite  plus  methodiquement  et  clairement. 

Le  tableau  qui  suit  donnera  une  idee  de  ce  que 
peut  etre  une  analyse;  il  est  base  sur  des  faits  gene- 
raux,  pouvant  s'appliquer  a  quelque  produit  que  ce 
soit.  Son  but  est  seulement  de  montrer  dans  quel 
ordre  l'analyse  doit  etre  faite,  et  quels  sont  les  points 
qu'elle  doit  examiner. 

En  plus  de  ces  faits  generaux,  le  commercant, 
dans  les  cours  de  l'analyse,  doit  noter  soigneuse- 
ment  tous  les  faits  particuliers  qui  se  rapportent  a 
sa  marchandise  car,  pour  que  le  texte  ait  de  la  va- 
leur, il  faut  qu'il  soit  base  sur  des  faits  precis. 

Analyse  du  Produit  en  lui-meme. 

1.  Commodite. 

a)  Economie  (de  temps,  de  travail,  d'argent, 
d'espace,  de  materiel.) 

b)  Utilite  (efficace,  rapide,  simplifie,  soula- 
ge.) 

c)  Surete  (diminue  les  risques,  inoffensif,  bon 
pour  la  sante,  inspire  la  confiance,  la  secu- 
rity.) 

•  d)     Plaisir  (rejouit  les  yeux,  agreable  au  tou- 
cher, amuse,  interesse.) 
e)     Confort  (repose,  met  a  l'aise.  fortifie,  adou- 
cit,  rafraichit,  reconforte.) 

2.  Apparence. 

a)  Style  (sobre,  orne,  riche,  elegant,  gracieux, 
artistique,  classique,  intime.) 

b)  Forme  (grand,  petit,  large,  compact,  long, 
court,  varie,  bien  proportions.) 

c)  Couleur  (brillant,  chaud,  frais,  doux,  deli- 
cat). 

3.  Matiere. 

(Choisi,  solide,  couteux.  rare,  pur,  resistant,  ve- 
nant  du  pays  d'origine,  avantageux.) 
Ici,  au    lieu   d'indica:ions  generates,    doivent   etre 
donnes  avec  precision  les  noms  des  matieres  em- 
ployees, leur  provenance,  etc. 

4.  Fabrication. 

a)  Methode  (logique,  naturelle,  approuvee, 
scientifique,  hygienique,  moderne.) 

b)  Main-d'oeuvre  (bien  organisee,  bien  payee, 
habile,  fait  a  la  main,  a  la  machine,  au  la- 
boratoire.) 

5.  Usage. 

(Sans  fin,  inusable,  garanti  pour  ...  ans,  econo- 

mique,  n'a  pas  besoin  de  reparations,  tou- 

jours  pret,  toujours  a  la  mode,  ne  se  fane  pas.) 
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10. 


But  et  service. 

(Repond  aux  besoins  de  tous,  fait  pour  chacun, 

ne  lasse  pas,  sert  a  tout,  toujours  plaisant 

et  pratique,  peut  etre  mis  entre  toutes  les 

mains.) 
Facilites  d'application. 
(Simple,  ne  se  fausse  pas,  s'en  rapporter  aux 

instructions,  se  nettoie  facilement.) 
Garanties. 
Attestations,  garanties  precises,  peut  etre  pris  a 

l'essai) 
Prix. 
(Bas,  raisonnable,  avec  remise,  facilites  de  paie- 

ment,    escompte,    prix    special,    peut-etre 

loue.) 
Commandes. 
(Directes,  franco,  contre  re"*mboursement,  chez 

tous  les  detaillants,  envoye  a  l'essai.) 


LA  PROSPERITE  ENGENDRE  LA  PROSPERITE 


Un  grand  nombre  de  gens  se  plaignent  du  cout 
eleve  de  la  vie  et  gemissent  sur  ce  qu'ils  appellent 
"l'extravagance"  de  notre  epoque,  et  dont  ils  ne 
sont  pas  exempts,  du  reste.  Et  au  fait,  quoique 
ces  deux  propositions  puissent  paraitre  contradic- 
toires  ou  meme  incompatibles,  la  vie  est  chere  et 
nous  sommes  extravagants.  La  contradiction 
n'est  qu'apparente,  puisque  la  vie  chere  et  l'extra- 
vagance sont  deux  indices  de  prosperite:  l'argent 
ne  peut  circuler  largement  que  lorsqu'il  est  abon- 
dant. 

Mais  il  n'y  a  pas  que  des  indices,  il  y  a  des 
preuves  que  le  pays  est  prospere  a  l'heure  actuelle. 
En  voici  deux  qui  semblent  concluantes: 

Pendant  la  periode  de  six  mois  finissant  le  30 
juin  dernier,  le  nombre  des  faillites  au  Canada  a 
6te"  de  284  comportant  un  passif  total  de  $4,492,000. 
alors  qu'en  1918,  pendant  la  periode  correspon- 
dante,  il  y  avait  eu  469  faillites  d'un  passif  global 
de  $7,327,000.  Jamais,  depuis  quarante  ans,  les 
faillites  n'avaient  ete  aussi  rares  que  pendant  le 
premier  semestre  de  cette  annee. 

Cela,  direz-vous,  n'accuse  que  la  prosperite  du 
cominerce,  oui,  mais  comment  le  commerce  en  ge- 
neral pourrait-il  etre  prospere  si  le  public  qui  l'ali- 
mente  ne  l'etait  pas? 

Notre  seconde  preuve,  d'ailleurs,  appuyant  et 
completant  la  premiere,  demontre  que  la  prospe- 
rite est  generale.  Les  depots  dans  les  banques 
constituent  une  assez  bonne  mesure  de  la  situa- 
tion economique.  Eh  bien,  au  30  juin  de  cette 
annee,  les  banques  canadiennes  avaient  dans  leurs 
coffres,  la  sornme  de  $1,745,496,000.  appartenant 
aux  deposants,  et  dont  on  estime  qu'environ 
$1,140,000,000  consistent  en  epargnes. 

Une  bonne  partie  de  ces  epargnes  qui  rapporte 
3%  seront  converties  en  titres  de  l'Emprunt  de  la 
Victoire  1919  qui  rapporteront   5y2%. 


Ainsi  chaque  somme  de  $100.  tiree  de  la  ban- 
que  et  pretee  a  l'Etat  produira  chaque  annee  $2.50 
de  plus  qui  seront  mis  en  circulation  et  accroitront 
la  prosperite  generale. 


Pinard,  Pierre  &  Grenier,  Limiiee 

Epicieirs  en  Gros 
510  AVENUE   MONT-ROYAL   EST,     MONTREAL. 
Tel.,  St- Lou  is  4545 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  llvres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Crosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a    Reverbere  5  Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de  Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 
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Le  Marche  de  l'AHmentation 


Mercredi   soir,   le  8  octobre   1919. 

Un  ton  ferme  a  caracterise  le  mar- 
che des  pores  vivants  hier,  et  les  prix 
ont  ete  parfaitement  maintenus  sous 
une  demande  vive  de  la  part  des  mai- 
sons  de  salaison  pour  des  stocks  et 
des  offres  plus  petites  que  Ton  en  at- 
tendait.  Les  affaires  ont  ete  actives 
avec  des  ventes  de  lots  choisis  de 
$17.50  a  $18  les  100  lbs,  peses  en  des- 
cendant des  chars,  le  gros  des  affai- 
res etant  fait  au  dernier  chiffre.  II 
n'y  a  pas  eu  de  changement  d'enregis- 
tre  sur  le  marche  des  pores  abattus, 
les  prix  etant  fermes  avec  un  petit 
chiffre  d'affaires  en  gros  pour  le 
stock  frais  tue  d'abattoir  de  $25.50  a 
$26  les   100   lbs. 

On  rapporte  de  bonnes  affaires  sur 
le  marche  des  viandes  fumees.  La  de- 
mande est  constante  de  la  part  des 
acheteurs  locaux  et  de  la  campagne 
pour  de  petits  lots  afin  de  repondre 
aux  besoins  immediats,  et  le  marche 
a  ete  moderement  actif  sans  aucun 
changement  a  noter  dans  les  prix. 
Des  ventes  de  jambons  de  8  a  10  lbs, 
ont  ete  faites  en  gros,  de  35c  a  36c  la 
lb.,  de  12  a  15  lbs,  de  33c  a  34c  et 
plus  pesants  a  32c.  Le  bacon  a  dejeu- 
ner s'est  vendu  de  44c  a  45c  Le  ba- 
con Windsor  choisi  de  46c  a  48c  et  le 
bacon  Windsor  desosse  et  pare  a  50c. 

Un  ton  plus  faible  a  caracterise  le 
marche  du  saindoux  et  les  prix  ont 
enregistre  un  autre  declin  que  I'on 
attribue  a  I'augmentation  des  offres 
recemment  faites  et  aussi  a  la  deman- 
de plutot  limitee  pour  les  lots  ronds. 
Des  ventes  de  saindoux  pur  ont  ete 
faites  de  30c  a  30|/2c  la  lb.,  en  seaux 
de  bois  de  20  lbs.  La  graisse  compo- 
see  s'est  vendue  de  28c  a  29c  la  lb, 
en  seaux  de   bois  de  20  lbs. 

LES     PRODUITS     DU     PORC     BAIS- 
SENT     ENCORE 

Viandes  fratches.  —  Les  pores  vi- 
vants et  abattus  ont  baisse  d'un  cen- 
tin  la  livre  au  cours  de  la  semaine.  Le 
ton  a  ete  tres  faible  et  avec  la  pers- 
pective de  ne  pas  voir  I'exportation 
s'ameliorer  par  suite  des  conditions 
actuelles  en  Grande-Bretagne,  il  est 
rpobable  que  cette  baisse  va  conti- 
nues Des  lots  choisis  de  pores  legers 
se  vendent  de  $17  a  $17.50.  Tout  indi- 
que  une  baisse  des  prix  cet  automne 
et  cet  hiver,  si  I'on  prend  comme  in- 
dication ies  rapports  recus  des  grands 
marches  de  ce  continent.  L'accumula- 
tion  des  stocks  detenus  dans  diverses 
Parties  du  pays  sont  une  des  raisons 
du  flechissement  de  ce  marche. 


Nous  cotons: 

Pores  vivants 17.50  18.50 

Pores   pr6par6s — 
Tu6s  aux  abattoirs,  petits 

65.90   lbs 27.00 

Truies    (pesantes)     .     .     .   22.50  23.50 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore 0.33 

Gitfot  de  pore  (trimm6) 0.37 

Longes    (trimmers) 0.37 

Longes   (non  trimmers) 0.33 

Cotes,  Spare 0.23     0.24 

Epaules  (trimmers) 0.29 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derrlere    .    .     .     0.26  0.27 

Quartiers  (levant 0.16 

Longes 0.34 

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 

Hanches 0.22  0.25 

(Vaches) — 

Quartiers  derriere  ....      0.20  0.22 

Quartiers  devant    ....     0.12  0.14 

Longes 0.27 

Cotes 0.23 

Chucks 0.11 

Hanches 0.18 

Veaux  (suivant  quality)   .     0.22  0.28 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb 0.23 

Mouton 0.16 

LES  JAMBONS   DECLINENT:   LE 

BACON  ET  LE  PORC  EN 

BARIL  AUSSI 

Viandes  preparees.  —  Des  declins 
sont  a  I'ordre  du  jour  pour  les  jam- 
bons et  le  bacon,  le  pore  en  baril  et 
les  divers  morceaux  roules.  Cette 
baisse  est  le  resultat  du  flechissement 
du  pore  et  des  produits  du  pore.  II 
semble  a  present  que  cette  baisse  va 
continuer  et  que  le  pore  va  redevenir 
populaire  comme  mets  domestique. 
Cela  devrait  faire  plaisir  aux  gens 
qui  vendent  la  ligne,  car  les  prix  ele- 
ves  ont  quelque  peu  reduit  la  con- 
sommation   de  ces  produits. 

Nous  cotons: 

Viandes  pr6par£es — 

Jambons: 

Medium,  fum6s,  la  lb — 

(Poids)    12-14    lbs 0.40' 

14-20 0.39     0.40" 

20-25 0.31 

25-35 0.29 

Plus  de  35  lbs 0.28 

Bacon — 
Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

qualit6) 0.44     0.52 

Windsor 0.53 

Cottage  rolls 0.35 

Jambon  Picnic 0.29 

Pore  en  baril — 
Canadian    short    cut     (lb.) 

morceaux  30-40 60.00 

Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 66.00 

Pore,  lourd    (baril) 51.00 

Boeuf-  (plate) |   35.00 

Boeuf  (mess) 0.32 


LES  VIANDES  CUITES  BAISSENT; 
LE    TON    EST    A    LA    BAISSE 

Viandes  cuites.  —  Avec  le  declin 
continuel  du  pore  sur  pied  et  abattu. 
le  ton  du  marche  est  necessairement 
vers  la  baisse  pour  les  jambons  cuits 
et  bouillis,  etc.  Les  ventes  ont  ete 
assez  bonnes  mais  plutot  restreintes 
pour  ces  viandes  a  present  que  la 
saison  des  pique-niques  est  passee. 
On  peut  s'attendre  a  d'autres  declins 
ces  jours-ci. 

Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.13  0.15 

Langue  de  boeuf  en  gel£e,  choix  0.62 

Langue  de  pore  en  gel6e  .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.   .    .    .  0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons.  rotis 0.60 

Jambons,  cuits 0.60 

Epaules.  roties 0.57 

Epaules,  bouillies 0.50 

Pates  de  pore  (douz.)   ....  0.80 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.16  0.17 

LE  SAINDOUX  BAISSE  DE  DEUX 
CENTINS    LA    LIVRE 

Saindoux.  —  Le  prix  du  saindoux 
a  baisse  d'environ  deux  centins  la  li- 
vre au  cours  de  la  semaine.  Cette 
baisse  a  suivi  celle  du  pore  et  le  ton 
est  naturellement  plus  facile  avec 
une  autre  baisse  probable  ces  jours- 
ci.  On  rapporte  que  le  mouvement 
est  considerable  et  satisfaisant. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 
Tierces.  400  lbs,  la  lb.   .    .      0.32     0.34 

Tim  ttes,  50  lbs.  la  lb 0.321 

ix.    20   lbs.   la  lb.    .    .     0.32J  0.35 
Morceaux.  1  lb.,  la  lb.    .    .      0.34     0.35 

LA  GRAISSE  VEGETALE  FACILE, 
MAIS    ELLE    SE    MAINTIENT 

Graisse  vegetale.  —  La  graisse  do- 
mestique est  naturellement  facile  par 
suite  du  ton  plus  facile  du  saindoux 
et  les  tendances  portent  vers  la  bais- 
se. Bien  que  les  cotations  ne  sont  pas 
changees,  il  y  a  toute  raison  de  s'at- 
tendre a  une  base  de  prix  plus  facile. 
Le  mouvement  est  satisfaisant  pour 
la   saison. 

Nous   cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.    .     0.29J  0.30 

Tinettes.    50    lbs 0.30J 

Seaux.  20  lbs,  la  lb 0.30| 

Morceaux  de   1  lb.  la  lb 0.32 

LA  MARGARINE  EST  LENTE, 
MAIS  SANS  CHANGEMENT 
Margarine.  —  Bien  qu'il  n'y  ait  pas 
de  changement  a  enregistrer  sur  la 
base  du  prix  de  la  margarine,  on  dit 
que  la  demande  n'est  pas  forte  et 
nombre  de  consommateurs  semblent 
employer  leur  quantite  ordinaire  de 
beurre.   II   est  probable  que   le   mouve- 
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ment    sera    plus    rapide    dans    un    ave- 
nir  tres   rapproche. 

Margarine : 

En     moules,  suivant     la 

quality,    la   lb 0.35     0.39 

En    tinettes  suivant    la 

quality   la  lb 0.31     0.34 

LE  BEURRE  EST  PLUS  FAIBLE  ET 
IL     PEUT     BAISSER 

Beurre.  —  Le  ton  est  decidement 
plus  faible  pour  le  beurre,  car  la  de- 
mande  de  concurrence  a  diminue  et 
il  en  est  resulte  un  declin  de  la  base 
du  prix.  II  est  probable  que  des  prix 
plus  reduits  seront  en  vigueur  ess 
jours-ci.  En  attendant  les  arrivages 
sont  moins  considerables,  bien  que 
I'approvisionnement  soit  suffisant 
pour   repondre   aux   besoins   locaux. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cremerie  pasteurise'   .    .    .  0.56.\  0.56 J 

Le  meilleur  cremerie    .    .  0.56  0.56 { 

Bon  cremerie 0.54}  0.54| 

Le  meilleur  de  ferme   .    .  0.51  0.52 

UNE  BONNE  DEMANDE  A  AFFER- 
Ml  LE  FROMAGE 

Fromage.  —  Bien  qu'il  n'y  ait  pas 
de  changement  dans  les  cotations  du 
fromage,  le  ton  est  ferme,  la  deman- 
de  de  la  part  des  acheteurs  creant 
une  concurrence  plus  vive.  Les  prix 
payes  par  les  divers  acheteurs  sont 
plus  eleves,  dans  certains  cas,  que 
ceux  payes  par  les  agents  du  gouver- 
nement.  Certaines  maisons  font  un 
peu  plus  d'exportation  et  le  mouve- 
ment  est  tres  considerable  actuelle- 
ment. 

Le  Comite  de  I'exportation  du  fro- 
mage canadien  paiera  les  prix  sui- 
vants  pour  tout  le  fromage  livre  a 
I'entrepot   a    Montreal: 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24J 

No.  3,  la  lb 0.24 

LES  OEUFS  SONT  ACTIFS  AUX 
PLEINS  PRIX 
Oeufs.  —  Les  prix  des  oeufs  sont 
bien  maintenus.  Les  meilleures  va- 
rietes  sont  I'objet  d'une  demande  po- 
pulaire  des  sources  domestiques  et 
de  I'exterieur  aussi.  II  y  a  une  aug- 
mentation de  la  demande  pour  I'ex- 
portation dernierement  et  de  grosses 
consignations  sont  expedites  de  ce 
temps-ci  de  ce  port.  La  production 
a  subi  de  serieuses  trouees  par  suite 
de    la    demande    excessive. 

Oeufs  strictement  frais 0.68 

De  choix 0.64 

No  1 0.58 

No  2 0.50 

LES  PRIX  DES  VOLAILLES 
BAISSENT  ENCORE 
Volailles.  —  Les  prix  des  volailles 
baissent  et  cette  baisse  est  le  resul- 
tat  direct  de  ('accumulation  des 
stocks.  On  dit  aussi  que  les  consigna- 
tions des  cultivateurs  ne  sont  pas  de 
premiere  qualite  dans  la  majorite  des 


cas  et  comme  consequence  les  ache- 
teurs ont  beaucoup  selectionne  et  ils 
paient  des  prix  qui  varient  suivant  la 
qualite  du  stock  offert.  Le  prix  des 
volailles  vivantes  et  preparees  a 
baisse  considerablement. 
LE  POISSON  SE  VEND  BIEN  ET 
LES  PRIX  SONT  BAS 
Poisson.  —  Pour  la  saison,  le  mou- 
vement  du  poisson  au  commerce  a 
ete  tres  considerable  et  dans  quel- 
ques  cas,  les  prix  ont  baisse.  Le  pois- 
son frais  de  la  mer  et  des  regions  des 
lacs  a  ete  recu  en  assez  bonne  quan- 
tity et  Ton  s'attend  a  une  augmen- 
tation des  ventes.  Les  producteurs  et 
les  marchands  de  gros  s'attendent  a 
faire  des  affaires  satisfaisantes  cet 
automne. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dore 0.22 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr6par6es) 0.15 

Gaspereaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12  0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Fletan,  Est 0.24 

Fletan,  Ouest 0.23  0.24 

Morue,  tranchee    ....     0.10  0.12 

Morue  pour  le  march<§     .     0.07  0.08 

Carrelets 0.07  0.09 

Crevettes 0.40 

Homards   vivants 0.45 

Petit   brochet    (pike),    la   lb.     .  0.13 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.28  0.30 

Saumon  de  Gasp<§  ....     0.35  0.40 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.18 

Poisson   blanc 0.17  0.18 

Truite  de  ruisseaux  .   .    .     0.35  0.40 

Poisson  fume 

Haddies,   BXs,   la   lb.    .    .     0.12  0.13 

Filets 0.18 

Bloaters,  la  boite 2.00 

Kippers 2.25 

L'EPICERIE 

Les  changements  de  prix  ont  ete 
moins  nombreux  cette  semaine  qu'ils 
ne  I'ont  ete  depuis  quelque  temps.  Le 
declin  du  Crisco  est  en  accord  avec  le 
flechissement  du  ton  des  autres  grais- 
ses.  La  graine  de  Carraway  est  cotee 
a  30c  la  livre,  mais  en  general  le 
marche  des  epices  est  tres  ferme.  La 
farine  a  crepes  et  la  farine  de  sarra- 
sin  ont  baisse  de  prix  pour  une  mar- 
que privee.  La  farine  de  mais  est 
plus  facile  et  elle  a  baisse  un  peu. 
Les  avoines  se  vendent  moins  cheres. 

Des  avances  ont  ete  enregistrees 
slur  le  vinaigre  de  malt  en  bouteilles 
d'une  marque  ainsi  que  sur  I'extrait 
de   malt. 

Le  ton  general  est  a  I'effet  que,  ou 
Ton  peut  se  procurer  de  plus  grandes 
quantites  de  marchandises,  il  y  a  une 
demande  continuelle  pour  elles.  Les 
fruits  sees  sont  rares  et  il  s'ecoulera 
encore  quelque  temps  avant  que  les 
stocks  soient  regarnis.  Les  riz  sont 
fermes  et  stables  de  meme  que  les 
noix,    les   feves,   les   epices   et   la   fari- 


ne. Les  minotiers  regoivent  de  plus 
gros  stocks  de  ble,  et  ils  travaillent 
enormement  dans  le  moment.  Les 
thes  sont  tres  fermes  et  il  y  a  une 
tendance  vers  la  hausse  pour  les  Cey- 
lans.  Les  marches  du  cafe  et  du 
cacao  sont  tres  fermes. 
LA  GRAISSE  VEGETALES  BAISSE; 
LE    VINAIGRE    ET    L'EXTRAIT 

DE  MALT  A  LA  HAUSSE 
Graisse  vegetale,  vinaigre,  extrait. 
—  Un  declin  a  ete  enregistre  sur  la 
graisse  vegetale  Crisco  dont  le  prix 
a  la  caisse  a  baisse  de  $1.70  a  $12  la 
caisse  simple.  Le  vinaigre  de  malt 
Holbrook,  par  chopine,  est  cote  a 
$2.25,  soit  une  hausse  de  30c,  et  par 
pinte  a  $3.50,  soit  une  hausse  de  50c. 
L'extrait  de  malt  liquide  de  Wyeth  a 
monte"  de  10c  la  caisse  a  $4.10. 
LES  PRIX  DU  SUCRE  FERMES  ET 
IL  Y  A  AMELIORATION 
Sucre.  —  II  y  a  une  demande  con- 
tinuelle depuis  la  semaine  derniere 
pour  le  sucre  et  les  raffineries  tra- 
vaillent jour  et  nuit  pour  repondre,  si 
possible,  a  la  demande.  Les  livraisons 
sont  faites  chaque  jour  au  commerce 
et  cela  necessite  un  frequent  mouve- 
ment  du  service  de  livraison.  Toutes 
les  sections  du  commerce  recoivent 
un  certain  approvisionnement  et  la 
situation  generate  s'est  quelque  peu 
amelioree,  bien  qu'il  y  ait  encore  une 
demande  urgente  de  la  part  du  com- 
merce, demande  qui  ne  pourra  etre 
remplie  qu'avec  le  temps.  Les  consi- 
gnations ont  ete  considerablement 
augmentees  dans  I'ouest,  dit-on.  Tous 
les  raffineurs  cotent  actuellement  sur 
la  base  de  $11  pour  le  raffine,  la  raf- 
finerie  "Canada"  ayant  augmente  son 
prix  a  ce  chiffre  au  cours  de  la  se- 
maine. 
Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule    ....  11.00 

Acadia,  extra  granule 

St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  11.00 
Canada,  extra  granule  ....  11.00 
Dominion  cristal  granule  ....  11.00 

Glace\  barils 11.00 

Glace\  (boites  de  25  liv.)  .  .  .  11.20 
Glacd,   (boites  de  50  liv.)    .    .    .  11.60 

Glace\  1  livre 12.80 

Jaune  No  1 10.60 

Jaune  No  2  or 10.25  10.50 

Jaune  No  3 10.15  10.40 

Jaune  No  4 10.10 

En  poudre,  barils 1100 

En  poudre,  50s 11.00 

En  poudre,  25s 11.30 

Cubes  et  dec.  100  lbs 1146 

Cubes,  boites  de  50  lbs  ...  .  11.66 
Cubes,  boites  de  25  lbs   ...    .  11.65 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 11-85 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .   .  11.60 

100  lbs 11-70 

boites   50  lbs    .    .   11.80 

boites   25   lbs    .    .   12.00 

cartons  5  lbs    .    .   11.70 

cartons  2  lbs   .    .  13.50  j 

Crystal   Diamond,   barils    .    .    .  12.75 

"     boites  100  lbs   .  11.70 

"     boites     50  lbs   .  11.80 

"     boites     25  lbs   .  12.00 

Demerara,  pale,  la  lb 0.18 
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IL  Y  AURA  RARETE  DE  QUEL- 
QUES  CONSERVES 

Conserves.  —  Par  suite  de  la  sai- 
son  prolongee  pour  les  legumes  verts 
et  les  fruits  frais,  le  mouvement  est 
moins  considerable,  rvaturellement 
pour  les  conserves.  L'on  n'a  pas  en- 
core annonce  la  base  des  tomates,  et 
Ton  a  hate  que  cette  annonce  soit 
faite.  En  attendant,  Ton  ne  rapporte 
qu'un  mouvement  tres  peu  considera- 
ble pour  ne  pas  dire  nul  pour  ('ex- 
portation, et  Ton  ne  s'attend  a  avoir 
qu'une  livraison  partielle  de  certaines 
lignes.  Le  saumon  en  conserve  pour- 
rait  etre  vendu  en  plus  grande  quan- 
tity que  Ton  ne  peut  s'en  procurer. 
De  plus,  il  y  aura  une  restriction  de 
la  livraison  de  quelques  autres  varie- 
tes  de   legumes   et   de   fruits. 

CONSERVES  DE   FRUITS 
Nous    cotons: 


Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40 

Porames,  3s.,  doz 1.80 

Pommes,  gall.,  doz 

Blueberries,  2s 2.25 

Uroseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .    . 

gallon,  doz 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    6pais,    la 

douz 

Cerises     blanches,      sans 

noyau 4.40 

Gooseberries,  2s  doz 

Gooseberries,   2s.    (seaux)   2.77$ 

Pfiches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 2.80 

Peches,  2% 3.75 

Poires,  2s 2.50 

Poires,  2%s 

2s.  (sirop  clair) .... 
Annanas  (gratt6  et  tranche^)  2s. 

Annanas  21/&s 

Prunes,  Lombardie   ....   2.00 
Reines-Claudes,        ver- 

tes,  2s 

Reines-Claudes     (sirop 

clair)  2s  

Framboises,  2s 

Framboises,  2y2s 

Fraises,  2s 


1.65 
1.95 
5.25 
2.40 
4.65 
16.00 


4.50 

4.50 
4.65 
2.80 

3.00 
4.00 
2.90 
3.25 
1.90 
3.60 
4.50 
2.20 

2.45 


2.00 
4.70 

4.65 


LEGUMES 

Asperges  (ameYicaines  ver- 

tes),  doz.  2y2s 5.75 

-\sperges  importers,  2y>s..   4.85  5.25 

Asperges  (pointes)  canadiennes  4.00 

,  Golden  Wax    .    .    .   1.85  2.10 

Im'vcs.   Refugee 1.85  2.10 

Ble-d'lnde    (2s) 2.10  2.35 

Betteraves.  2  liv 0.95 

Carott.es  (tranchees),  2s.  .   1.45  1.75 

!  Ble-d'lnde  (en  <5pis)   gal.   .   7.25  7.50 

Epinards,  3s 2.85 

Epinards  Californie,  2s   .    .   3.15  3.50 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,  2%  s 2.10 

Tomates,  3s 2.15 

Tomates,  gallons 6.00  7.02$ 

ntrouille,    2%s.    (douz.)    1.10 

Citrouille,  gallon   (douz.)    3.25 

Pois.  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June    ....     1.92}  1.97* 

Pois,  tres  fins.  20  oz "  3.00 

Pois,  2s„  20  oz 1.57$ 

Pommes    de     terre.     Can.     su- 

cr6es.  boites  2  liv 2.75 

Olives  (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 


POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums ,  boites    de   y2  lb., 

plates 1.20 

Boites    hautes     de     1     lb. 

caisses    de  4  dz,  la  dz.     4.50     4.80 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes 2.60 

Pinks,  y2  lb.,  douz 1.37* 

Pale,  1  lb.,  douz .-..     2.374 

Pinks,    y2    lb.,  douz 1.50' 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.50 

Cohoes,    1    lb.,   plates 2.25 

Cohoes,   y2    lb.,   plates 1.75 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00     4.60 

Red  Springs,  y2  lb 4.00 

White  Springs   (Is) 2.30 

Saumon     Gaspe\     marque 

Niobe  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1    lb.. 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.25     4.50 

Pilchards,   1   lb.,  hautes    .     1.90     2.00 
Steak    de    baleine,    1    lb., 

plates 1.90 

Hareng,     imports,     sauce 

aux   tomates 3.10 

Hareng,   kippered 2.85 

Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs     (sauce    aux    to- 

mates)  douz 2.25     2.35 

Haddies    (lunch).   y2   lb     1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25     2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norvegiennes,  la 

caisse  de  100   (14s)    .    .   24.00  25.00 
Sardines   canadiennes (sui- 

vant     la     quality),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises   .    .    .   32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 190 

LES    FEVES    NE    SONT    PAS    ACTI- 
VES,   MAIS    LES    PRIX    SONT 
MAINTENUS 
Feves,   pois.  —   II    n'y   a   rien   de    re- 
marquable    a    signaler    sur    le    marche 
des  feves,  et  les  stocks  ne  sont  livres 
qu'en   quantite    limitee.   On    s'attend    a 
des   ventes   plus  considerables  ces  se- 
maines-ci   lorsque   la  temperature  sera 
plus  froide.    Les   prix   sont   fermement 
maintenus. 

Feves    canadiennes,    tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .      5.40  5.50 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 5.00 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Lima,     japonaises.      la     lb. 

(suivant   qualite)    .    .    .     0.10  0.12 

Lima,    Californie 0.15 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.50  4.00 

Pois  split,  nouvelle  rgcolte 

(98  livres) 7.00 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

Pois    japonais.    vert,    lb 0.11 

LE      RIZ      SE      VEND      EN      ASSEZ 
GRANDE   QUANTITE 
Riz.    —    Un    assez    bon    mouvement 
des   riz  se  fait  ces  jours-ci   et   il   y  a 


peu  de  changement  I  signaler,  si  ce 
n'est  que  les  valeurs  sont  tres  fer- 
mes.  II  semble  y  avoir  eu  un  meil- 
leur  mouvement  dernierement  vers 
les  marchands  de  gros,  autrement  dit, 
Ton  a  pu  graduellement  se  procurer 
certaines  lignes  en  plus  grandes  quan- 
tities. 

Nous   cotons: 

Caroline 17.00 

Honduras 18.00 

Siam  Xo  2 

Siani.f  fancy) 16.00 

Rangoon  "B" 13.00 

Rangoon  "CC" 12.90 

Pakling 13.00 

Mandarin 13.75 

Patna 0.14     0 

Riz  brlse,  fin 7. 00 

Riz  brise,  gros 350 

Sagou.    brim 0.15     0.16 

Tapioca,  la   lb.    (seed)    .    .   0.13     0.13* 

Tapioca    ulake) 0.12*  0.13 

Tapioca   (pearl) 0.13     0.13* 

LES  NOIX  ENCORE  FERMES;  LE 
MOUVEMENT  EST  BON  ICI 

Noix.  —  Le  mouvement  d'automne, 
dans  le  commerce  du  detail,  a  ete 
tres  restreint  et  il  s'ecoulera  peut- 
etre  quelques  semaines  avant  que  Ton 
remarque  beaucoup  d'activite  sur  ce 
marche.  Les  marchands  de  gros  ont 
fait  des  affaires  tres  considerables. 
Les  importateurs  ont  eu  une  bonne 
demande  pour  les  stocks  qu'ils  pou- 
vaient  offrir.  Les  prix  sont  fermes  et 
ils  resteront  eleves  s'il  faut  en  juger 
par  de   recents  rapports   recus. 

Nous   cotons: 

Amandes.   la  lb 0.29 

Amandea  (goalees)    0.62 

Amandes    (Jordan) 0 

Noix  du  Bresil.  (nouvelles)    0.26 

Noix  du  Bresil    (med.)    .    .   0.15  0.17 

Avelines  (Sicile).  la  lb 0.28 

Avelinea  Barcelone  ....  0.25  0.26 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Pecans  (New   Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts    (r6ties)    — 

Jumbo   No   3 0.38 

Fancy 0.15  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salves  espagnoles.  la  lb.    .   0.25  0  26 

Ecal^es   No   1,   Espagnoles  0.25  0  26 

EcalSes  No  1 0.16*  0  18 

Ecaldes  No  2 0.14 

Peanuts   (salves)  — 

Fancy  entieres.  la  lb 0.38 

Fancy  cass£es.  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,   po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans.      Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans.  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0  60 

Noix   (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)     0.23  0.25 

Noix   (£cal<§es) 0.90 

Noix   (espagnoles)    ....   030  0  33 

LES       FRUITS      SECS      SE      VEN- 

DRAIENT  SI    L'ON   POUVAIT 

S'EN    PROCURER 

Fruits    sees.    —    S'il      y    avait      des 

stocks    plus    considerables    de    fruits 

sees  sur  place,   ils  se  vendraient  faci- 
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lement,  disent  les  marchands  de  gros. 
L'on  ne  s'attend  pas  a  ce  que  les  nou- 
veaux  stocks  arrivent  avant  quelque 
temps  encore  et  lorsqu'ils  seront  ar- 
rives ils  seront  vite  absorbes.  En 
general,  il  n'y  a  pas  de  changement 
marque  a  signaler,  mais  le  ton  reste 
ferme. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix 0.28 

Slabs 0.26 

Fancy 0.32 

Pommes  (6vaporees)    .    .    .   0.25  0.25A 

Peches  (fancy) 0.26 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .  0.16  0.18 

Poires 0.26 

Pelures  (anciennes) — 

Citron 0.45 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18  0.23 

Muscatels,    2    couronnes    0.16 

Muscatels,  loose,  3  couron- 
nes, la  lb 0.18 

Muscatels,    1    couronne.    la 

lb 0.14 

Epepine"  de  choix,  12  onces   ....  0.14 
Epepine"  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.23 

Epepine"  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.16  0.18 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.13J  0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.23 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins  (fancy) 0.17 

Valence,   choisi 0.11J 

Valence,   4  couronnes,  par 

couches 0.11J 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27£  0.28 

Corinthe    (grec)    en   vrac 0.18 

12  onces 0.16J 

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .   0.20  0.23 

Paquets  de  15  onces   .    .    .   0.20|  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.25 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.25 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.14 

Pruneaux — 
Californie  (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32  0.35 

40-50s 0.30 


50-60s 0.25 

60-70s 0.22  0.25 

70-80s    (boite    de   25   lbs)   0.20  0.22 

80-90s 0.17  0.19 

90-lOOs 0.16  0.17 

100-120s 0.14 

Pelures — 

Orange .'    0.45 

Limon 0.42 

Citron 0.62 

Melange\     cartons     %     lb., 

douz 2.75 

LES    PRODUITS    DE    L'ERABLE    ET 
LE    MIEL    ENCORE    STABLES 

Produits  de  I'erable,  miel.  —  II  y  a 
eu  encore  un  peu  de  mouvement  du 
sucre  et  du  sirop  d'erable,  bien  que 
ce  mouvement  soit  de  saison.  Les  prix 
sont  bien  maintenus  et  il  n'y  a  pas 
d'indication  presentement  que  des  de- 
clins  vont  se  produire.  Le  miel  se 
vend  bien  dans  ce  district  et  la  moy- 
enne  des  prix  est  maintenue  sans 
changement. 

Nous   cotons: 

Sirop  durable — 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 2.50     2.60 

Boites    10    livres,    6    a   la 

caisse,  la  caisse  ....   15.10  20.15 
Boites    5    livres,    12    a,    la 

caisse,  la  caisse  ....   17.10  21.05 
Boites  2y2   livres,  2  4a  la 

caisse,  la  caisse  ....   18.50  21.30 
Sucre    durable    (nominal)    0.27     0.32 

Miel  clover:  — 

Comb   (fancy) 0.30 

Comb   (No  1) 0.26 

En  boites,  60  livres 0.24 

En  seaux,  30  livres 0.25 

En   seaux,    10   livres 0.26 

En  seaux,     5   livres 0.25 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18 

LES    NOURRITURES    SE    VENDENT 
BIEN    ET   ELLES  SONT  TRES 
FERMES 
Nourritures.  —   II    y   a    eu    une   bon- 
ne demande  pour  les  shorts  et  le  son 
offerts    par    les    moulins    et    a    partir 
d'a  present,  il  y  aura  une  plus  grande 
demande    de    la    part   des    producteurs 
de   lait,  ainsi   que  de  la   part  d'autres. 
Les  stocks  seront  a   present  plus  con- 
siderables,   vu    que      les    moulins   font 
actuellement  de   la  farine. 

Nourritures — 

Shorts: 
Chars  melanges 55.00 

Son: 

Chars  melanges 45.00 

Avoine  moulue    ....   60.00     68.00 

Orge    (chop) 64.00     75.00 

Midlings  sp£ciales 56.00 

Farine  a  nourriture  (sac 

de   98  lbs) 3.50     3.75 

Nourriture  de  gluten 

(22%  de  protoi'ne): 

F.   O.   B.   Cardinal 56.50 

F.    O.   B.   Fort  William    .    .    .      55.00 

L'AVOINE  MOINS  CONSIDERABLE 
MAIS  LE  MARCHE  REAGIT 
Fourrages,  foin,  grain.  —  Bien  que 
le  marche  soit  plus  faible  pour  les 
divers  grains,  la  reaction  s'est  faite 
dans  I'autre  direction  et  quoique  les 
prix  donnes  ici  accusent  un  declin  de 
3c    le    boisseau   sur  ceux  de   la   semai- 


ne  derniere,  il  pourrait  se  produire 
un  autre  affermissement.  Lorsque  le 
mouvement  sera  plus  considerable,  il 
est  probable  que  la  base  de  prix  de- 
clinera  de  semaine  en  semaine  pen- 
dant quelque  temps.  Le  marche  an- 
glais recoit  actuellement  un  appro- 
visionnement  considerable  de  la  Re- 
publique  Argentine. 

La  base  du  prix  du  foin  reste  sans 
changement,  le  mouvement  n'ayant 
pas  encore  ete  commence  pour  de 
bon. 

Foin,  paille,  grain   (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars) : 
Foin : 

Bon,  No  1,  tonne  de  2,000  lbs  $23.00 

Bon,  No  2 22.00 

Bon,  No  3 20.00 

Paille n.oo 

Avoine: 

No  2  C.W.   (34  lbs) 0.97} 

No  3  C.W 0.96" 

Extra  Feed 0.96 

No  1  Feed 0.96 

No  2  Feed  

Orge: 

No  3  Extra,  Ontario 1.47 

No  3 1.431 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'616vateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

LA      GRAINE      CARROWAY      MOINS 

CHERE,    MAIS    LES    EPICES 

FERMES 

Epices.  —  Actuellement,  une  plus 
grande  quantite  de  graine  Carroway 
canadienne  est  offerte  et  par  suite. 
le  ton  est  plus  facile,  30c  etant  cote 
comme  la  base  du  prix.  En  general, les 
marches  sont  tres  fermes,  quelques 
lignes  etant  difficiles  a  obtenir  et  il 
y  a  une  rarete  de  la  creme  de  tartre. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.32  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.60  0.70 

Creme   de   tartre    (francai- 

se,  pure) 0.80 

Ame>icaine  (high  test)  .    .  0.80  0.85 

Gingembre 0.29 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.31 

Macis 1.00 1 

Epices  m<51ang<§es   ....  0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....  0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en    poudre)  1.00  1.10 
Graine    de    cardemome,    la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi   (carraway)   holl.  no- 
minal    0.30  0.35i 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.4C 

Graine    de   celeri,    en   vrac 

(nominal) 0.75  0.8C 

Noix    de    coco     filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  0.2£] 

Piments  ,entiers 0.20  0.25 
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Ren8eignements   de   Trois-Rivieres   et 

d'Arthabaska 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREM  ENT 

D'ARTHABASKA 

Du  29  septembre  au  4  octobre   1919. 

Vente. — Arthur    Poitras    a   Frs    Ernest    Poitras,    p.    415.    Ste- 

Victoire,  $1,000,  payees. 
Vente.— Napoleon  Thibaudeau  a  Noe"  Roux,  369-2  a  369-5,  Ste- 

Victoire,  $1,800,  payees. 
Vente. — Levasseur  et  Morin  a  Omer  et  Willie  Boucher,  1165, 

1052  et  p.  1051,  Tingwick,  $4,400,  $400  a/c. 
Transport. — Marie    Bougie    a    Euclide   Jutras,   sur   Dame   An- 
toinette Sabourin,  $500. 
Obligation.— Mine    Antoinette    Sabourin   a   Euclide   Jutras,   p. 

359,  Ste-Victoire,   $100. 
Vente. — Robert   Pellerin  a  Ludger  Pepin,    %   n.e.   860,   Ting- 
wick, $2,100,  $1,350  a/c. 
Vente. — Theodore   Charette  a  Placide  Beauchesne,     p.s.o.   9, 

St-Paul,  $1,950,  $950  a/c. 
Vente. — Joseph   Lafontaine  a  Theophile  Roux,  p.  34  St-Paul, 

$10,  payees. 
Manage. — J.  Arthur  Frechette  et  Mme  M.-Rose  Tourigny,  se- 
paration de  hiens. 
Vente. — Alphonse  Lavallee  a   Napoleon  Lemieux,   23a,   le  rg, 

Stanfold,  $3,000,  $1,500  a/c. 
Obligation. —  Napoleon  Lemieux  a  Wilfrid  Vachon,  23a,  p.  20c, 

et  V>  est  21a,  He  rg,  Stanfold,  $1,500. 
Vente.— Napoleon    Fortier  a   Mederic   Binette,   236,   p.   237   el 

238,  Ste-Helene,  $4,500,  $2,000  a/c. 
Vente.-    Alfred    Binette   a    Medenc    Binette,   148,    Ste-Helene, 

$4,200,  $2,125 
Vente  par  lieitaiion. — Succ.  Geo.  Isabelle  a  Johnny  Blanchet- 

te,  p.  400,  Ste-Victoire,   $250.  paye.es. 
Vente. — Alcide  Croteau  a   Alphee  Desilets,  2  parties  2::::.  Si- 

Norbert,  $4,250,   $1,500  a   c 
Vente.— Joseph    Pepin    a    Eugene    Tourigny,    p.    515.    Sir  \  i. 

toire,  $420,  $200  a  c 
Vente  — Joseph    Cote    a    Arthur    Bilodeau,    p.s.o,    1,100,      War- 
wick,  $2,700.    $250     i    i 
Vente.-    William    Lavigne   a    Alphonse    Corriveau,    VL-    n.o.    191 

et  p.   122,   Ste-Helene,   $4,000,   $1,500   a 
Vente.— Evariste  Baril  a  Albert   Cote,  p.  2,  Princeville,  $1,500 

payees. 
Vente.-   Alexandre    Baril    a    Adolphe    Provencher,    41-36,    Bul- 
strode,  $6,500,  $2,100  a 


Vente.— Adolphe  Provencher  a  Alexandre  Baril,  p.  869,  War- 
wick.   $6,800,   $2,100   a/c. 

Vente. — Joseph  Vincent  a  Victor  Demers,  p.  414,  Ste-Victoire, 
$425.    £200   a/c. 

Vente. — Mme  Virginie  Danis  a  Mine  Claudia  Lauziere,  p. 
459,   Ste-Victoire,  $2,000.   $500  a/c. 

Mariage. — Alfred  Houle  et  Mile  Albertine  Morin,  communau- 
t6  de  biens. 

Mariage. — Alfred  Boutin  et  Mile  Emma  Therrien,  separation 
de  biens. 

Mariage. — Donat  Provencher  et  Mile  Mary  Bourgeois,  com- 
munaute  de  biens,   16b,   He  rg.,   Simpson. 

Obligation.— Ernest  Landry  a  Zoel  Benoit,  p. n.e.  142  et  143. 
Hot-ton,  $1,200. 

Obligation. — Albert  Vincent  a  Woohvard  alias  Joseph  Jutras, 
989,   990,   995  et  996,  Warwick,   $2,100. 

Vente. — The  Shawinigan  Water  &  Power  Co.  a  Continental 
Heal  &  Light  Co.,  p.  461  et  autres,  Ste-Victoire,  $108,- 
1.09  payees. 

Bail  a  rente. — Roger  Tourigny  a  Victor  Tourigny,  p.  459,  Ste- 
Victoire,  $4,  rente  annuelle. 


Rapport  de   la  semaine  finissant  le  4  octobre   1919 
Arthabaska 
ACTIONS     EN    COUR     SIPKRIEURE 
Fonderie  de   Plessisville  vs   F.  J.   Lavoie,  Glendyne,   Temis., 

$236.22. 
Alex.  Renaud  vs  Robert  Gi  Plessisville,  $145.50. 

W    John    Woolsey    vs    H.    Coling  Allder,   de   Thetford    Mines. 

$1,000.00. 
Hector  Desilets  vs  .1.  Ern.  Houle,  de  Victoriaville.  $100.00. 
Dominion   Paper  Co.  vs  Joseph  Levesque,  de  Kinksey  flails 

v89. 
Arthur  Bisson  vs  Thomas  Paradis,  pere.  de  Ste-Anastasie  de 
\els,  lere  classe. 

ACTIONS    EN    COUR    DE    CIRCUIT 

.1.   1..  Perron  et  al.  vs  Robert  Gervais,  de  Plesisville,  $74.35. 

Desire   Bilodeau   vs   W.   .).   Walker,  de  Inverness,  $68.50. 

Octave  Baron  vs  Wilfrid    \udi>.  de  Disraeli,  $35.00. 

.1.  C    I  Icon   vs   Ed.  Forget,  de  Montreal.  $28.00. 

JUGEMENTS   EN  COUR   SCPERIEURE 

The    Canadian    Italian    Chair   Co,    vs    Clarence   L.    Fortier  du 
Lac    Masson.   Jugement    conl  re  delendeur  pour  $339.00. 

The  Goodyear  Tire  &   Rubber  Co  vs  Robert  Gervais,  de  Ples- 
sisville. Jugement  coin  re  defendeur  pour  $345.63. 

Greg.    Lafontaine   vs    Dame   Odedie   Boily  et  al.,  de   Quebec. 
Jugement    contre  defendeur  pour  $451.87. 


Table  Aiphabetique    des   Annonces 


Acme  Glove  Works 
American  Pan   .    .    . 
Assurance  Mt-Royal 


14 
39 

48 


Banque  Nationale  .  47 
Banque  Provinciate  46 
Banque  d'Hochelaga  4G 
Beach  Foundry, 

Couverture 
British  Colonial  Fire 

Ins 48 

Barnett 41 

Bowser 9 

Brodeur,  A 12 

Brodie  &  Harvie   .    .    12 

Canada  Life  Assurance 

Co 48 

Canada  Foundries  .  36 
Canadian  Polishes 

Ltd 13 

Canadian  Salt  ...  13 
Chouinard,  J.-B.  .  .  12 
Carnation  Milk  ....  6 
Cie  d'Assurance  Mutuel- 
le  du  Commerce  .  48 
Chamberlain  Med,  .  9 
Church  &  Dwight   .    .   8 


Clark,  Wm 6 

Cluett,  Peabody  &  Co  24 

Connors  Bros 4 

Connors  &  Son  ...  44 
Cote  et  Lapointe  .  .  12 
Couillard,    Auguste   .   48 

Dominion  Canners  Co. 

Ltd 3 

Dowswell  Lees  ...  50 
Duffy,  J.  J.  &  Co.   .    .8 

Eddy  Co 13 

Fonderie  de  L'Islet   .   36 

Fairbanks 4 

Fontaine,  Henri    .    .12 

Gagnon,  P.  A.  .  .  .48 
Garand,  Terroux  & 

Cie. 48 

Gendron  Mfg.  Co.  .  .  41 
Georgia  Turpentine 

Co 41 

Gillette  Safety  Razor 

Co.  .    . 35 

Gonthier  et  Midgley     48 

Heinz 13 


Henry  Disston 


44     Nova  Scotia  Steel  Co.  24 


Imperial    Tobacco    .    15 

Imperial  Oil 45 

Inglis,  G 12 

International  Business 
Machine   .   Couverture 


.Jonas  &  Cie,  H.   . 

Kellogg  Cereal    . 
Kearnev  Bros.   .    . 


7 
11 


Lake  of  the  Woods 

rapport 46 

La  Prevoyance  ...   48 
Lea  &  Perrins  ...  11 
Leslie  &  Co.,  A.-C.   .   37 
Liverpool-Manitoba  .   48 

Mathieu   (Cie  J.-L.)    .    8 

McArthur,  A 37 

Maxwells  Ltd.  ....  37 
Montbriand,  L.-R.  .  48 
Montreal  Biscuits  Co.  8 
Morrow  Screw  &  Nut 

Co 41 

McClary 43 


Old  City  Mfg.  Co.  .  .  10 
Office  Specialty  ...  36 
Oneida  Community 

Ltd 42 

Ottawa  Paint  Works, 

Couverture 
Oscar  Onken  ....  36 

Pahn olive    .    Couverture 

Pink 40 

Paquet  &  Bonnier  .  48 
Poulin  &  Cie  ....   12 


Ramsay  Paints 
Riga 


38 
12 


Simms 40 

Simonds  Canada  Saw  39 


Stauntons,  Ltd. 


38 


Steel  Co.   of  Canada  38 

Still,  J.  H.  Mfg.  Co.  .  37 

Sun  Life  of  Canada  .  48 

Trudel  et  Guillet  .    .  12 

Western  Ass.  Co.     .  48 

Williams  Co.,  J.-H.    .  37 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS     EN     COUR     DE 
CIRCUIT 


W.  Allard  vs  Adelard  Martel,  $19. 
A.    L.   de   Martigny  vs   W.   B.   Naylor, 

$54. 
La  Banque  Nationale  vs  A.  Geoffrion, 

$23. 
T.  Dulude  vs   Malvina  Boyer,   $35. 

A.  Tracey  vs  A.  E.  Mace,   $74. 

J.  A.  Bray  vs  Ernest  Paquette,   $25. 
M.    L.    Brown   vs    Silver   Creamery    & 

Fruit  Co.,  $74. 
Borden's  Farm  Products  Co.  vs  L6on 

Daze\  $10. 
Commissaires     d'6coles,     C6teau     St- 

Pierre  vs  Geo.   Singer,  $12. 
J.   Herveux  vs  Art.   Sicotte,  $76. 
E.  Payette  vs  J.  Ritson  alias  Richard, 

$11. 
W.   Allard  vs  Chs  Levesque,  $39. 
I.   Hellman  vs  Geo.   Morgan,   $27. 
J.   Laflamme   vs   Alf.   Poirier,   $57. 

D.  Poirier    vs    M.    Leroux,    $24. 
L.  G.  St-Jean  vs  I.  Mutnick,  $26. 
Chs  Ciceri  Co.  vs   CSsaire  Gozzi,  $40. 
C.  Benoit  vs  Art.  Belanger,  $47. 

P.   Dumoulin  vs   T.  Bigras,   $99. 

N.    Miller   vs   Fred.   D<§carie,   $23. 

R.  Singer  vs   O.  Godin,  $11. 

R.   Singer  vs  Mmes  C.   &  Anny  Burt, 

$40. 
J.  Garmaise  vs  H.  Loiseau,  $16. 
J.  Garmaise  vs  B.  Ouellette,  $30. 
J.   Garmaise  vs   T.   Brophy,   $34. 
J.  Garmaise  vs  W.   Lepage,  $14. 

B.  Grintein   vs   J.    Bacher,   $34. 
L.  Brecher  vs  Wm.   Chan,   $25. 

C.  W.  Gaudet  vs  H.  Evans,  $76. 

G.  Granger  &  Cie  vs  G.  Turgeon,  $39. 
M.  Rafolovitch  &  Co.  vs  A.  A.  Sharpe, 

$59. 
Hickey   &  Auhut  vs   E.   Lynch,   $25. 

A.  Berardo  vs  Jos.  Clement,  $39. 
Manufacturers  Life  Ins.   Co.  vs   Justi- 

nia  Dignard,  $17. 
J.  D.  Robidoux  vs  O.  P.  Paquette,  $32. 
La    Banque    d'Hochelaga    vs    A.    Dai- 

gneau,  $26. 
J.  O.  Proulx  vs  Chs.  Stewart.  $10. 
Mme  A.  Loranger  vs  Alf.  alias  Pitre 

Chartrand,  $43. 
U.  Gibeault  vs  B.  Ouellette,  $45. 
Lavery  &  Demers  vs  A.  Delette,  $15. 
J.  Z.  Gagnier  vs  Ferd.  Davin.  $26. 
H.   Ferron   vs   L.   Lefehvre.   $29. 
Mme  A.  Angers  et  vir.  vs  Bernier,  $16. 
Mme    A.    D.    Savoie    et   vir.    vs    Corp. 

Ville    St-Michel.    $60. 

B.  S.  Curtis  vs  E.  Beaudoin,  $54. 
Mme   M.  L.    St-Louis      vs      Mme   Jos. 

Bonami  et  vir.,  $24. 
J.  Plourde  vs  E.  Bourbonnais,   $28. 

C.  H.  Lavallee  vs  C.  Picard,  $19. 

E.  Roy  vs  Hotel  Joffre,   $77. 

A.  Fortier  vs  Jos.  Beauregard,  $13. 
J.  Larocque  vs  Osias  Crevier,  $45. 
H.   McConnell  vs  O.  H.  Hood,   $57. 
E.  Laramee  vs   Azarias   Charron,  $41. 
E.  Laramee  vs  Alb.  Chartrand,  $20. 
La  Banque  Nationale     vs     Ls,  Trudel 

&    Theo.    Daoust,    $67. 
J.  I.  Lussier  vs  Andr<§  C6te\  $24. 
Williams    Mfg.    Co.    vs    Ls    Coste,    $24. 
C.  W.  Lnidsay,  Ltd.  vs  M.  M.  Mallen, 

$20 
E.  Ste-Marie  vs  O.  Pelchot,  $49. 
J.  B.  Walsh  vs   Chs   Sinclair,   $20. 
J.   Aub6  vs   P.   Lord,   $53. 
J.  N.  Racicot  vs  J.  A.  Laflamme,  $30. 
J.   Z.  Gagnier  vs  Wm.  J.   Connor,  $65. 
J.  Z.  Gagnier  vs  Elphege  Sdguin,  $21. 
R.    Bouchard   vs   Jos.    Michaud.    $10. 
E.  Gobeau  vs  Jules  Leclaire,  $52. 


E.  Belunger  vs  E.  Dansereau,  $16. 
W.  Drouin  &  Cie  vs  J.  B.  D.  Gorman, 

$17. 
Z.  Lapointe  vs  W.  B.  Gilmour,  $49. 

D.  Tessier  vs  W.  Falardeau,  $20. 
J.  Thauyette  vs  Jas.  Brailley,  $30. 

J.  L.  Lafleur,  Ltee  vs  Varlo  Fumaga- 

li,  $47. 
P.  M.  Beaudoin  vs  F.  Curriere,  $34. 
P.  M.  Beaudoin  vs  J.  E.  Leblanc,  $38. 
A.   Toupin   vs    H.    Dupuis,    $28. 
L.   Langlois  vs  Ben  Rowley,   $40. 
Fehr  Bros.  &  Little  vs  D.  Morin,  $48. 
J.   A.    Barileau   vs    Domina   Lachapel- 

le,   $30. 
A.   S.  Deguire  et  al.     vs     Bruno  He- 

neault,  $10. 

A.  S.  Deguire  vs  E.  Baginet,  $10. 

J.  B.  Baillargeon  Express  vs  P.  A. 
Deane,  $12. 

E.  G.  Wilks  vs  J.  L.  Morrell  &  Harry 
Greif,  $65. 

Vve  J.  A.  Corbeil  vs  Wilfrid  Gagnon, 

$14. 
J.  F.  Martin  vs  Roch  Pelletier,  $99. 
H.  Levites   vs   Henry   Hammans,   $25. 
M.  P.  S.  Corp.  vs  Omer  Picard,  $10. 
I.  Leveille  vs  Max  Seller,  $27. 
Mme  Eva  Forget  vs  Jos.  Lebrun,  $24. 
S.    Caplan    et   al.    vs   Alb.   Bonneville, 

$52. 
S.  Caplan  et  al.  vs  Ls  Benoit,  $37. 
Jos.  Ward  &  Co.     vs     Art.  Brunelle, 

$47. 
E.  Rochon   et  al.      vs      Raoul  Desjar- 

dins,  $72. 
Z.  Poulin  vs  J.  B.  Labelle,  $27. 
L.  Sabourin  vs  P.  Joncas,  $15. 
J.    Gilot   vs    The   Height   of  Tailoring 

Co.,    $59. 

B.  Ram   vs   G.  Roy,   $48. 

A.  Domie  vs   G.  Robinson,   $44. 
Masson  &  Sons,  Ltd.  vs  Paul  Desfor- 

ges,  Lachine,  $22. 

Canadian  Syndicate  vs  Nap.  St-Ger- 
main,    St-Hyacinthe,   $21. 

H.  Laurin  vs  Emery  Conway,  Lachi- 
ne, $56. 

P.  Brassard  vs  Herm.  Comtois,  Be- 
loeil  Stat.,  $11. 

Renfrew  Machinery  Co.  vs  Ernest  Le- 
vesque.  Mont-Joli,    $32. 

J.  Beaudin  vs  Ren6  Decelles,  Lon- 
gueuil,   $54. 

Frank  Levasseur  &  Co.  vs  L.  E.  Wa- 
ters &  son,  $45. 

Watson  Foster  Co.,  Ltd.  vs  St.  Paul 
Hardware  Co.,  $81. 

J.   U.   Gauthier  vs   Cohen  Ltd.,   $12. 

M.  Dgsilets  vs  Jos.  Noiseux,  $38. 

John  D.  Duncan  Co.,  Ltd.  vs  Mme 
Frank  Thompson,   $46. 

O.   Guerin  vs   G.   Tremblay,   $23. 

J.   Auclair   vs    B.   Desjardins,    $39. 

J.  Fineberg  vs  J.  S.  Beauregard  et  al., 
$95. 

L.  C.  Pelletier  et  al.  vs  E.  Doyon,  $47. 

M.  &  H.  Schecter  vs  J.  Lefebvre.  $56. 

Can.  Fairbanks-Morse  Co.  vs  J.  A. 
A.  Vaillancourt  &  Fils,  $16. 

Can.  Fairbanks-Morse  Co.  vs  Can. 
School  of  Motoring.  $47. 

L.  E.  Leveille  vs  E.  L.  Caron,  $26. 

J.  F.  Dgpocas  vs  E.  Gagnon,  $25. 

E.  D£saulniers  vs  R.  Desjardins,  $40. 

O.  Lavoie  vs   C.  V6zina,  $55. 

Mme  P.  Bourdon  vs  R.  Duguay  et  vir., 
$72. 

S.   Satel  vs  Wm.   Kefoury,   $15. 

W.  B.  Dufort  vs  P.  Lamy,   $87. 

H.  Hachimicalis  vs  Geo.  Diamond,  $99. 

M.  Gerard  vs  J.  H.  Beaupre\   $75. 

Can.  Fairbanks-Morse  Co.  vs  J.  L. 
Brown,  $10. 

J.  Vincelette  vs  Art.  Hoofstetter,  $36. 

Beaudoin  Lt6e  vs  Geo.   Clement,   $29. 

B.  Bureau  vs  Leopold  Lennie  et  al., 
$30. 


M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  A.  Coutu,  $18. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  C.  Beaudoin,  $12. 
H.  Berlind   vs   Ls   Marsolais,   $49. 
L.  A.  Hebert  vs  H.  Lizotte,  $36. 
Robt.   Mitchell   Co.,   Ltd.  vs   E.   D.  O. 

Bowman,    $60. 
Mme   M.   L.   Matte   vs   F.   X.   Gagnon, 

$66. 
O.  Hardy  vs  E.   Cairos,  $19. 
J.    Routtenberg   et   al.   vs   Lillie   Guil- 

foyte,  $53. 
F.  Bastien  vs  Ls  Hussereau,  $44. 
J.   Routtenberg  et  al.     vs      Jos.  Gou- 

dreau,    $21. 
J.   Routtenberg  et  al.   vs   E.   Ostigny, 

$15. 
J.    Routtenberg    et    al.    vs    H.    Masse, 

$55. 
M.  Klein  vs  Ludovic  de  Maurwez,  $35. 
S.  Nolet  vs  C.  Tremblay,  $13. 
M.  Malouf  vs  T.  Charrette,  $13. 
Berliner  Gramophone   Co.   vs   U.  Dal- 

vine,    Cartierville,    $70. 
A.  C.  Clement  vs  Hector  Charette,  Ri- 

gaud,  $70. 
A.  Gris6  vs  Frank  Klock,  Outremont, 

$28. 
Renfrew     Machinery     Co.     vs     Donat 

Marcil,    Ste-Clotilde,    $59. 


VENTES    PAR    HUI3SIER 


NOTA    —    Dans    la    liste   ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont    ceux    des    demandeurs,    les    sui- 
vants,   ceux   des   defendeurs;    le   jour, 
I'heure    et    le    lieu    de    la    vente    sont 
mentionnes     ensuite     et     le     nom    de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 
L.  C.  Pelletier  et  al.  vs  A.  F.  Desjar- 
dins, 14  octobre,  11  a.m.,  821  Marie- 
Anne,   Trudeau. 
J.  R.  Lemay  vs  L6o  Legault,  14  octo- 
bre,  11   a.m.,   2223   St-Laurent,  Tru- 
deau. 
E.  Laurin  et  al.  vs  J.  Clermont,  11  oc- 
tobre,   2    p.m.,    2303    St-Denis,    Tru- 
deau. 
Maison  J.  A.  Gauthier  vs  A.  Caron,  14 
octobre,   1   p.m.,   406,   7eme  Avenue, 
Rosemont,  Trudeau. 
L.  J.  Bonin  vs  A.  de  Tonnancourt,  14 
octobre,  11  a.m.,  926a  de  Montigny, 
Brossard. 
G.    H.    Larocque    vs    Herv6   Brosseau, 

14  octobre,    10    a.m.,    594    St-Valier, 
Brossard. 

Cohen  Ltd.  vs  R.  Thompson,  14  octo- 
bre, 1  p.m.,  2  Bulner.  Brossard. 

Cohen  Ltd.  vs  Geo.  Weeks,  14  octo- 
bre,  1  p.m.,   59  Ryde,  Brossard. 

Leah  Nissensohn  vs  Alb.  Martel,  14 
octobre,  avant-midi,  394  Montcalm, 
Brossard. 

O.  Plante  vs  Jos.  Millette,  17  octobre, 
11  a.m.,   89   Darling,   Brossard. 

R.  A.  Webster  vs  Jos.  Morin,  11  oc- 
tobre, 10  a.m..  224  avenue  Lasallo 
Racine. 

O.  Gauthier  vs  E.  Perreault,  11  octo 
bre,  2  p.m.,  334  Moreau,  Aumais. 

Dr  E.  Rose  vs  Emile  V6giard,  16  octo- 
bre 11  a.m.,  538  Rivard,  Desmarais 

Tobin  Store  Co.  vs  Nap.  Chaine,  16 
octobre,  11  a.m.,  65  Resther,  Des 
marais. 

J.  O.  Proulx  vs  Chas.  Padgham,  IE 
octobre,  1  p.m.,  1184  Lesage,  Des 
marais. 

R.  Thouin  vs  J.  A.  Daoust,  11  octobre; 
10  a.m.,  2768  Notre-Dame  Ouest 
Desmarais. 

Mme  I.  Deslauriers  vs  Raoul  Mercies 

15  octobre,  1  p.m.,  1184  Lesage,  Des| 
marais. 

Mme  I.  Deslauriers  vs  Raoul  Mercie 
15  octobre,  2  p.m.,  328  St-Antoin 
Desmarais. 
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LA  CONSTRICTION 


Bungalow  de  $6,500,  pour  la  St. 
Maurice  Paper  Co.  Gerant:  M.  Mc- 
Sweeney. 

Fabrique  modified  en  logements, 
$8.0(10,    pour   J.    A.    Roy. 

Bungalow  de  $3,500,  sur  le  pare 
Roy,  pour  J.  A.  Roy. 

Bungalow  de  $5,000,  au  pare  Roy, 
pour  J.  A.  Roy. 

2  logements  de  $6,000,  au  pare  Thi- 
beau.  pour  Paul  Levesque. 

Bungalow  de  $4,000,  pour  Adeiard 
Martel. 

2  logements  de  $6,000,  en  face  de 
la  St.  Maurice  Paper  Co.,  pour  Ludger 
Boudreau.  La  quincaillerie  n'est  pas 
encore  achetee.  Le  proprietaire  loue- 
ra   un    logement    et   occupera    l'autre. 

Banque  de   $19,000.  pour  la  Banque 
Nationale,     bureau-chef,     77     rue     St- 
Quebec. 
Residence     de  $5,000,   au     pare  La- 
croix,  pour  Simeon  Lacroix. 

Residence  de  $5,000,  pour  Oscar 
Loranger. 

Residence  de  $5,000,  au  pare  Roche- 
tort,  pour  Alp.  Deshaies,  Pont  St-Mau- 
mi  demande   des   prix   pour   12,- 
riques   rustiques  et   plastiques. 
Logements    de    $8,000,    au    pare    Ro- 
chefort,    pour    Hector      Labelle,    Pont 
SI  Maurice.    La    brique   et  la   quincail- 
lerie ne  sont.   pas   encore  achtees. 
CHICOUTIMI 
Eglise  et  sacristie  de  $200,000,  pour 
le  diocese.  Eveque:      Mgr  T.  Labrec- 
que.  Cure:    Rev.    Almas   Larouche. 
HULL 
Additions    a    une    residence,    $3,000, 
pour  Geo.    Hanson,   Hull,    Que. 
LACHUTE 
Logements    (6   plain-pieds),   $16,000, 
sur   la    6eme    avenue,    pour    Jos.    Mc 
Laughlin,   438  rue   Mackay,   Montreal. 
Levis 
Voutes     pour  le     conseil  de     ville. 
reffier:       Lionel    Lemieux,    hotel    de 
.ille.  Architecte:    Lorenzo    Auger,    39 
ue  St-Jean,  Quebec. 
Chapelle  de  $7,000,  pour  la  paroisse 
le  Pointe  Levis.  Cure:   Rev.  Geo.  Ou- 
ard,  64  rue  St-Louis. 
Garage  et  magasin,   $12,000,   sur  la 
ue  Commerciale,   pour    Chas   Caston- 
;uay.  Architecte:    Lorenzo   Auger,    39 
ue  St-Jean,  Quebec. 

LA  TUQUE 
Residence  de  $15,000,  pour  E.  Fu- 
ey,  courtier  en  immeubles.  Architec- 
ts: Asselin  &  Denoncourt,  136  rue 
iotre-Dame,  Trois-Rivieres.  Le  pro- 
rietaire  l'occupera. 

MONTREAL 

3  residences  (3  plain-pieds  dans 
lacune)  $5,000  chacune,  sur  l'ave- 
ue  Northcliffe,  pour  la  Federal  Con- 
ruction  Co.,  329  rue  Ontario  Est. 
i  quincaillerie  n'est  pas  encore  ache- 

a    a    aussi    besoin    de    certains 
iaux. 
Modifications    a    une      glaciere,    $3,- 
0,  sur  la  rue  Jeenne  d'Arc,  pour  P. ' 
ullargeon   Ice   Co.,    674   rue    Ontario 
it.      Tout   le    travail    sera    fait    a    la 
urnee.    Le  proprietaire  achetera  les 
iteriaux  necessaires. 
Cottage  de  $4,000,  sur  la  rue  Duble, 
«i'  G.   Dumont,   Montreal-Est.      Des 
umissions      seront      demandees      la 
maine   prochaine   par   le    proprietai- 


Residenee  de  $4,000,  sur  l'avenue 
de  Gaspe,  pour  Jos.  Laurin,  1754  rue 
de  la  Roche.  Le  proprietaire  achetera 
tous  les  materiaux  et  fera  le  travail 
a  la  journee. 

Cottage  de  $8,000,  sur  l'avenue  Ox- 
ford, pres  du  chemin  de  la  Cote  St- 
Antoine,  pour  C.  Deguise,  364  avenue 
Addington. 

8  plain-pieds  de  $9,000,  sur  l'avenue 
Delisle,  pour  J.  H.  Lussier,  288  ave- 
nue DeJisle.  Tout  le  travail  sera  fait 
a  la  journ6e  et  le  proprietaire  ache- 
tera ses  materiaux. 

Residence  et  garage  de  $15,000,  sur 
l'avenue  Brock,  Montr6al-Ouest,  pour 
Harry    Aird,    152    avenue    Wolseley. 

Plain-pieds  pour  manufactures  et  4 
magasins,  $50,000,  angle  des  rues 
Mance  et  St-Viateur,  pour  Alphonse 
Gauthier.  Des  soumissions  seront  de- 
manded la  semaine   prochaine. 

2  magasins  et  4  logements,  $45,000, 
angle  des  rues  Sherbrooke  et  Prince 
Arthur,  pour  Georges  Dionne,  4120 
rue  Ste-Catherine  Ouest.  La  brique  et 
la  plomberie  ne  sont  pas  encore  ache- 
tees. 

Magasin  et  entrepot  (chapeaux  et 
fourrures),  $30,000,  45  avenue  du 
Pare,  pour  Normandin  Turcotte,  257 
rue   Ste-Catherine  Ouest. 

::  plain-pieds  de  $7,000,  sur  la  rue 
I'alne,  pour  Theode  Frenette,  615  rue 
Garnier.  Le  proprietaire  fera  tout  le 
travail  a  la  journee  et  il  achetera 
les  materiaux  dont  il  a  besoin. 

3  plain-pieds  de  $4,500  pour  Joseph 
Leonard,    334   rue   Garnier. 

6  residences  de  $6,500  chacune,  sur 
l'avenue  Hampton,  pour  la  Construc- 
tion Ltd.,  221  avenue  Harvard.  La 
quincaillerie  n'est  pas  encore  achetee. 

3  plain-pieds,  de  $4,500,  sur  la  rue 
Marquette,  pour  Emile  Leonard,  408 
avenue  Garnier.  Le  proprietaire  fera 
tout  le  travail  a  la  journee  et  il  ache- 
tera lea  materiaux  dont  il  a  besoin. 

3  residences  de  $17,500  sur  1  avenue 
Draper,  pour  H.  H.  Pick,  617  avenue 
Roselyn.  La  quincaillerie  n'est  pas 
encore  achetee. 

Residence  de  $20,000,  sur  l'avenue 
Davaar,  Outremont,  pour  John  Pratt, 
2699  avenue  du  Pare.  La  quincaille- 
rie n'est   pas   encore   achetee. 

Addition  a  une  ecole  (Frontenac), 
$40,000.  315  rue  Forsythe,  pour  la 
Commission  des  Ecoles  Catholiques, 
XT   rue  Ste-Catherine  Ouest. 

Garage  public  de  $80,000,  rues  City 
Councillors  et  Ontario  Ouest,  pour  le 
Bramson  Auto  Service,  455  place 
Phillips. 

Entrepot  (pour  machines),  $34,000. 
sur  la  rue  Notre-Dame  Est,  pour  Bour- 
nival  &  Cie,  rue  Notre-Dame  Est.  Ge- 
rant :    L.  O.  Bournival. 

Deux  residences  (2  families  chacu- 
ne), sur  la  rue  Berri.  pour  Robert  Tho- 
mas, 3512  rue  Berri.  Tout  le  travail 
sera  fait  a  la  journee. 

Deux  residences  (2  plain-pieds  cha- 
cune), $4,000  chacune.  sur  l'avenue 
Prud'homme.  pour  Paul  S.  Viau,  240 
boulevard  Decarie. 

Modifications  et  addition  a  une  re- 
sidence, $1,200  sur  l'avenue  Lincoln, 
pour  A.  P.  O'Neil,  10  avenue  Lincoln. 

Entrepot  et  bureaux  de  la  De  Laval 
Co.,  21  rue  St-Pierre.  endommages 
par  le  feu.  Pertes:    $75,000. 

Entrepot  de  distribution.  $15,000. 
pour  la  Pure  Cane  Molasse  Co.,  118 
rue  St-Paul.  Les  fondations  seront 
Eaites  a  la  journee. 

Six  plain-pieds  de  $6,500,  sur  la  rue 
Marquette,   pour     Geo.   Posner,     1600 


rue    Marquette.      Les    materiaux   sont 
achetes. 

Residence  (2  plain-pieds),  $2,500, 
sur  la  rue  Gauthier,  pour  A.  H.  Lan- 
gevin,  135  boulevard  Gouin.  Le  pro- 
prietaire tout  le  travail  a  la  journee 
et  il  achetera  les  materiaux  dont  il 
a  besoin. 

OUTREMONT 

Residence  de  $20,000,  sur  l'avenue 
Rockliloe,  pour  B.  St.  John,  189  ave- 
nue Bloomfield.  Travail  fait  a  la  jour- 
nee. 

Modificatioins  a  une  residence,  $2,- 
800,  336  chemin  Ste-Catherine,  pour 
S.  D.  Joubert,  336  chemin  Ste-Cathe- 
rine. 

Deux  cottages  de  $12,000,  sur  le 
chemin  Bellingham,  pour  J.  M.  Les- 
sard,  2192  rue  St-Denis.  Le  travail 
sera  fait  a  la  journee  et  le  proprietaire 
demande  des  prix  immediatement 
pour  les  materiaux  dont  il  aura  be- 
soin. 

Cottage  de  $8,000,  sur  l'avenue  La- 
violette,  pour  J.  C.  Lamothe,  335  ave- 
nue Bloomfield.  La  quincaillerie  n'est 
pas  encore  achetee. 

QUEBEC 

Additions  a  une  residence,  $2,500, 
pour  L.  T.  Picard,  110  rue  St-Valier. 

Residence  de  $7,500,  sur  le  chemin 
Canardiere,  Limoilou,  pour  Audet  & 
Labrecque,  8  rue  Sagard.  Le  travail 
sera  fait  a  la  journee. 

Residence  de  $8,000.  pour  Wilfrid 
Brochie,  93  rue  Aberdeen.  Le  travail 
sera  fait  a  la  journee. 

Residence  de  $2,500.  entre  les  ave- 
nues Leclerc  et  Lamontagne.  pour  A. 
Laplante.  Pont  Grove,  Domaine  et 
I. ain>t.    Limoilou. 

Km  repot  (nouveautes)  en  £ros,  $30,- 
000,  sur  la  rue  ('barest,  pour  P.  P. 
.Martin    A;    Cie.   50   rue   St  Paul   Ouest. 

Addition  au  seininaire.  $300,000, 
pour  le  Seminaire  de  Quebec,  rue  Ste- 
Famille.  Superieur:  Rev.  Frs  Pelle- 
tier.  Architecte:  J.  S.  Bergeron,  103 
rue  St-Jean. 

Addition  a  l'Hopital  St-Charles. 
$25,000.  pour  les  Soeurs  du  Bon  Pas- 
teur. Architecte:  Pierre  Levesque, 
115  rue  St-Jean. 

Residence  de  $6,000.  sur  l'avenue 
Jacques,  pour  F.  T.  Cole,  137  avenue 
Cartier. 

SHAWINIGAN   FALLS 

Residence  de  $12,000,  pour  le  Dr 
Adjutor  Deschesnes.  Le  proprietaire 
l'occupera. 

Residence  de  $2,500,  sur  la  rue  Lau- 
rier.  pour  Xapoieon  Boucher,  rue 
Laurier. 

Magasin  et  residence  de  $10,000.  55 
avenue  de  la  Station,  pour  Tancrede 
Poirier.  55  avenue  de  la   Station. 

LOI     LACOMBE 


Deposants  Employeurs 

J.  Bradshy Norbert  Lewis 

J.  A.  Budyk  .  .  .  .  Dame  C.  B.  Gross 
Dame  Anna  Guillet    .    .    .   T.  F.  Dupuis 

E.  Letourneau X.  \Y.  Eagle 

Frank  Scarphalygia 

C.   W.    Lindsay   Limitee 

Eloi  Chalifoux 

J.  Hersk  &  Sons  Lt6e 

L.  H.  Laplante  .  .  .  Lumberner  Silk  Co 

J.  T.  Peladeau 

J.  M.  Savard  et  Ulric  Savard 

J.  A.  Marson  .  .  .  Corp.  d'Outremont 
E.  Marleau  .  .  Dom.  Textile  Co.  Ltd. 
Jerome   Durocher    ....    J.  Walkers 

V.  Boisvert Chs  Breaker 

Ernest  Page   .    .    ,   Lamarre  &  Frere 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi   soir,   le   8  octobre,   1919. 

Quelques  hausses  importantes  ont 
ete  enregistrees  au  cours  de  la  semai- 
ne  sur  le  marche  de  la  quincaillerie 
en  gros.  Des  prix  plus  eleves  sont  en 
vigueur  pour  les  doublages  et  les  pa- 
piers  de  construction.  Le  prix  de  I'ar- 
genterie  a  monte  egalement.  Les  dou- 
ches de  bain  sont  a  la  hausse  et  les 
nouveaux  prix  seront  donnes  inces- 
samment.  Les  poignees  en  bois  sont 
a  la  hausse.  Le  prix  des  boulons  et 
des  ecrous  a  considerablement  mon- 
te et  I'on  attribue  cette  hausse  au  ' 
cout  plus  eleve  de  production  auquel 
doit  faire  face  le  manufacturier.  Les 
prix  de  la  fibre  sisal  sont  tres  fermes 
et  bien  qu'il  n'y  ait  de  hausse  imme- 
diate a  enregistrer,  le  ton  du  marche 
est  tres  fort.  Les  jutes  se  vendent  deja 
plus  cheres  aux  centres  de  la  produc- 
tion; de  fait  les  fibres  de  sisal  se  ven- 
dent plus  cheres  a  certains  endroits 
exterieurs.  Les  plaques  et  les  feuilles 
sont  tres  fermes  et  leurs  prix  peuvent 
monter. 

Les  arrache-clous  et  les  equerres 
d'etabli  sont  a  la  baisse,  et  les  mar- 
ches aux  lingots,  par  suite  de  la  tran- 
quillite  marquee  de  ce  marche,  sont 
quelque  peu  plus  faciles  pour  quel- 
quea-unes  des  lignes  basiques.  Le 
marche  des  vieux  metaux  est  tran- 
quille  et  sans  changement.  On  peut 
dire  la  meme  chose  du  marche  des 
produits  du  plomb  manufactures. 
LES  PAPIERS,  DOUBLAGES,  ETC., 
MONTENT 

Papiers  de  construction,  specialites. 
—  Une  hausse  du  prix  est  en  vigueur 
pour  les  divers  feutres  goudronnes, 
doublages  sees,  toitures  en  ardoise,  et 
materiaux  a  toiture.  Ces  changements 
ne  s'appliquent  pas  aux  toitures  pre- 
parers ordinaires  dont  les  prix  vont 
rester  fermes  d'ici  a  la  fin  de  la  sai- 
son  de  vente. 

L'ardoise  "verlastic"  se  vend  20c 
plus  chere  le  rouleau.  Les  lots  de  100 
rouleaux  se  vendent  actuellement 
$3.40;  de  50  a  100  rouleaux  a  $3.45  et 
moins  de  50  rouleaux,  $3.50.  Ces  prix 
sont  f.a.b.  Montreal  au  commerce  de 
detail.  Le  feutre  goudronne  de  7,  10 
et  16  onces  a  monte  de  35c  le  quin- 
tal a  $4.15;  le  doublage  de  paille 
epais  et  sec  a  monte  de  30c  le  quintal 
a  $3.35;  le  doublage  epais  en  papier 
goudronne  a  monte  egalement  de  30c 
le  quintal  a  $3.50.  Le  papier  a  dou- 
blage "Anchor"  No  1  a  monte  de  3c 
le  quintal  a  $3.50;  le  doublage  sec  No 
2,  4c  a  64c  le  rouleau;  le  papier  gou- 
dronne de  la  marque  "Anchor"  No  1 
a  monte  de  3c  a  $1.33;   le  No  2  a  mon- 


te de  4c  le  rouleau  a  70c.  Le  materiel 
a  toiture  a  monte  de  50c  le  gallon  en 
barils;  les  boites  de  4,  5  et  10  gallons 
se  vendent  60c  le  gallon  et  les  bottes 
de  1,  2  et  3  gallons  se  vendent  85c  le 
gallon,  empaquetage  compris. 
L'ARGENTERIE,  LES  DOUCHES  DE 
BAIN  ET  LES  DIVERSES 
POIGNEES  A  LA  HAUSSE 

Argenterie,  douches  pour  bain.  — 
Les  lignes  d'argenterie  connues  sous 
le  nom  "1847"  ont  monte  d'environ 
7J/2  pour  cent. 

Les  diverses  poignees  de  bois  ont 
egalement  monte.  Les  nouvelles  haus- 
ses sont  probablement  d'environ  10 
pour  cent.  Les  douches  pour  bain  se 
vendent  plus  cheres,  mais  les  nouvel- 
les cotations  ne  sont  pas  encore  don- 
nees. 

LES  ARRACHES-CLOUS  A  LA  BAIS- 
SE DE  MEME  QUE  LES 
EQUERRES 

Arraches-clous,  equerres.  —  Des 
declins  sont  annonces  sur  les  prix 
des  arrache-clous.  Les  prix  actuels,  la 
douzaine,  pour  les  "Sure  Grip"  sont 
de  $19  la  douzaine  et  sur  les  "Rex" 
de  $16.50. 

Les  equerres  d'etabli,  No  1003,  sont 

reduites    a    $13.90    la    douzaine    et    les 

No   1005  a  $23.15   la  douzaine. 

LES  BOULONS  ET  LES  ECROUS 

MONTENT;  LES  VIS  DE  VOI- 

TURE  ET  LES  BOULONS 

A  PNEU  AUSSI 

Boulons  et  ecrous.  —  Des  hausses 
sont  actuellement  en  vigueur  sur  les 
prix  des  ecrous  et  des  boulons.  Cette 
hausse,  dit-on,  n'est  pas  le  resultat  de 
la  recente  greve,  mais  el  le  est  plutot 
due  a  une  hausse  du  cout  de  la  pro- 
duction pour  le  manufacturier,  par 
suite  de  I'augmentation  des  salaires, 
etc.  Les  nouveaux  escomptes  sont  les 
suivants:  Pour  voitures,  3-8  pouce  et 
plus  petit,  6  pouces  et  plus  courts,  25 
pour  cent;  3-8  pouce  et  plus  petits, 
au-dessus  de  6  pouces,  10  pour  cent; 
7-16  pouce  et  plus  grands,  10  pour 
cent;  boulons  a  machine,  3-8  pouce  et 
plus  petits,  4  pouces  et  plus  courts, 
30  pour  cent;  plus  longs,  20  pour 
cent;  7-15  pouce  et  plus  gros,  20  pour 
cent,  crous  a  voiture,  ecrous  de  fixa- 
tion, 40  pour  cent;  boulons  a  pneu, 
45  pour  cent;  ecrous  carres,  ajoutez 
$1  net  a  la  liste,  avec  tete,  ajoutez 
$1.25  a  la  liste;  ecrous  hexagone, 
ajoutez  $1.25  a  la  liste,  avec  tete, 
$1.50. 

LA    BASE    DE    L'HUILE    DE    CHAR- 
BON     EST    STABLE;     CELLE 
DE   LA  GAZOLINE  AUSSI 

Huile   de  charbon,   gazoline.  —   Les 


mois  d'automne  ont  apporte  la  plus 
grosse  demande  ordinaire  pour  I'huile 
de  charbon  et  a  present  que  les  chauf- 
ferettes  au  petrole  vont  etre  tres  en 
usage,  la  demande  pour  le  petrole  va 
augmenter  considerablement.  Les 
prix  restent  sans  changement,  22c 
etant  cote  pour  la  qualite  ordinaire 
et  25c  pour  la  meiHeure  qualite.  La 
gazoline  reste  sans  changement  a  33c 
le  gallon. 
LES     CONSTRUCTEURS     ONT     BE- 

SOIN   DE  CLOUS;    LES  VENTES 
SONT   ACTIVES 

Clous  et  broche.  —  L'activite  dans 
les  centres  de  la  campagne  a  cree 
une  demande  considerable  pour  les 
clous  et  les  marchands  de  gros  font 
rapport  que  les  affaires  sont  excel- 
lentes.  La  base  du  prix,  $4.75,  pour  les 
clous  ordinaires  et  les  clous  de  bro- 
che est  fermement  maintenue,  et  il 
n'y  a  aucune  indication  du  flechisse- 
ment  du  ton  du  marche.  II  y  a  eu  une 
bonne  demande  pour  ('exportation,  et 
les  perspectives  pour  les  usines  ca- 
nadiennes  sont  superbes. 

La  broche  d'acier  ordinaire  est  sou- 
tenue  a  $5   le  quintal,  comme  base. 
LA    GROSSE    SAISON    DES    POELES 
ET    DES    FOURNAISES 
COMMENCE 

Poeles  et  accessoires.  —  Le  mouve 
ment  a  ete  actif  recemment  pour  les 
poeles  et  surtout  pour  les  fournaises 
Avec  la  probability  actuelle  qu'il  ) 
aura  une  restriction  temporaire  de: 
envois  de  plaques  d'acier  des  centre: 
des  Etats-Unis,  il  serait  sage  de  com 
mander  immediatement  toutes  le 
fournaises  dont  on  a  besoin  pour  so 
commerce.  Actuellement  les  affaire 
sont  superbes,  declarent  les  manufa.' 
turiers. 

Les  accessoires  ont  ete  en  bonr 
demande  et  les  commandes  repetee 
et  de  rajustement  de  stock  ajoutt 
aux  commandes  deja  prises  et  q 
sont  expediees  creent  une  grande  8 
tivite.  Les  prix  sont  tres  fermes. 
LES  CABLES  DE  SISAL  PLU 
FERMES;  LES  FIBRES 
MOLLES   PLUS  CHERES 

Cable  et  cordage.  —  Le  ton 
marche  du  sisal  s'est  beaucoup  aff 
mi  au  cours  de  la  semaine  et  les  + 
tations  ont  ete  augmentees  aux  ci 
tres  primaires.  L'on  ne  sait  pas  ■ 
core  s'il  se  produira  un  changemi' 
sur  ce  marche,  mais  le  ton  est  na- 
rellement  beaucoup  plus  fort,  par  a 
te  des  influences  exterieures.  IJ 
greves  de  diverses  sortes  et  d'auts 
restrictions  sur  les  exportations,  e- 
aux   endroits   de   production   sont   N 
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facteurs  dont  les  consequences  vont 
loin.  Les  manllles  sont  forts  *et  for- 
mes. Les  articles  en  jute,  ficelles,  etc., 
se  vendent  plus  chers  et  I'on  s'attend 
d'un  moment  a  I'autre  a  des  cota- 
tifins  plus  elevees  pour  le  commerce. 
Le  mouvement  est  de  saison  pour  le 
sisal,  dont  la  base  est  a  25c  la  lb.,  le 
manille  anglais  et  Beaver,  28c  et  le 
manille   pur,  32c   la   livre. . 

LE     COMMERCE     EST     BON     POUR 
LE    FER    ET    L'ACIER 

Fer  et  acier.  —  Les  commandes  re- 
cues  de  la  campagne  sont  tres  satis- 
falsantes  et  les  marchands  sont  con- 
tents. Les  stocks  sont  sufflsants  pour 
repohdre  aUx  beSoins  et  il  y  a  tout 
lieu  d'esperer  de  voir  la  continuation 
de  ce  mouvement  actlf  d'ici  quelqueS 
semaines  encore.  Les  usines  cana- 
diennes  seront  tout  probablement 
plus  occupees  que  Jamais,  avec  la 
perspective  des  approvisionnements 
quelque  peu  restreints  aux  Etats- 
Unis  k  cause  des  troubles  ouvriere. 

Acier  doux 3.75 

jAcier  a  machinerie,  flni  fer    .  3.80 

|Fer  de  Norvege 12.09 

Acier  k  ressort 5*50 

Acier  k  pneus 3.95 

Acier  k  bandes 3.75 

\cier  k  outils  Black  Diamond, 

'a  lb 0.22 

^cier    fondu    Black    Diamond, 

Ja  lb 0.22 

?er    ordinaire    en     barre,    les 

100  lbs 3  75 

?er  rafnne\  les  100  lbs   ..'.'.'  4.75 

SIEN  QU'IL  N'Y  A  PAS  EU   D'AVAN- 
CES,    LES    TOLES    SONT 
PLUTOT    FERMES 

Plaques  et  feuilles.  —  Un  ton  tres 
erme  regne  pour  les  toles  noires  et 
'our  les  toles  galvanisees,  les  tendan- 
es  sont  quelque  peu  fortes.  Les  ap- 
'rovisionnements  disponibles  actuel- 
ement  sont  suffisants,  mais  I'on  ne 
aurait  s'attendre  a  les  voir  augmen- 
sr  si  les  greves  industrielles  ne  pren- 
ent  pas  fin.  Le  volume  des  affaires 
st  satisfaisant  et  les  prix  restent 
ans  changement. 

Nous  cotons: 

T61e  noire  en  feuilles: 

Les  100  lbs 

aa  lbr°  J0, 5.50     6.25 

la  Jrrf  » 5.55     6.20 

a  ibr6  14 5  g0      c  or 

ll!bre  16   .    .  '   £  7J 

alibre  18-20    .      "    *    '    '    ". 

alibre  22-24   .        

alibre  26  . «';; 

nibre  28 ....;;;  ;  J-JJ 

T61e  galvanised  en  feuilles: 

%  onces  ....  Sfii;  mc 

llibre  28  ...-•'    •   lfQ  If, 

Hibre  26  .   .       830  £  ^ 

fibres  22  et  24*  .'  .'  ."    '  776  |« 

lllbre  16  .  .  .  •  !•:"    I  z 

i0*"-  .■.■.■;  ;;K  «■» 


6.35 
6.50 
6.35 
6.40 
6.50 
7.00 


LA  VENTE  N'EST  PAS  CONSIDERA- 
BLE   POUR    QUELQUES    PRO- 
DUITS    DU    PLOMB 

Produits  du  plomb.  —  II  ne  se  fait 
pas  beaucoup  d'affaires  pour  les  tuy- 
aux  de  plomb  et  autres  lignes  simi- 
Ialr6s,  bien  que  le  commerce  de  rou- 
tine de  semain*  an  semaine  soit  assez 
satisfaisant.  La  base  est  maintenue 
et  il  n'y  a  rien  d'important  a  signaler. 
La   soudure   se   vend   bien. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.124 

Rebuts  de  plomb 0.13J 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool".  la  lb ,     0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a.  3J  la  lb., 

pied  carre\  la  lb o.l2.i 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8  lbs, 

pied  cam* o.09£ 

Feuilles   couples,    %c   extra   et 
feuilles   couples  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  ffarantie,  la  lb.  .    .    .     0.36* 
Soudure,    strictement,    la   lb.    .     0.32* 
Soudure,  commerciale,  la  lb.   .     0.3l" 
Soudure,    wiping,    la   lb.    .     .     .     0.29 
Soudure  a  broche   (No  8)  — 

40-60 o.36 

45-55 o.38| 

50.60 0.41} 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....     0.17 

Zinc  en  lots  brisks 0.18 

TUYAU  DE  FEB 

Standard   Buttweld 

Les  100  pieds. 


Acier 


% 
% 
% 
% 

1 

1% 

1V6 

2 

3 
S% 

4 


2 
2% 

:s 

8  '  : 

4 

4% 


PC.  . 

pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc 
pc. 

PC. 

pc. 

pc. 


pc. 

pc. 

pc. 

pc. 

PC 

pc. 

pc. 
pc... 
pc... 
pc, 


Noir 
$  6.00 


4.53 

4.53 

5.99 

7.53 

11.14 

15.07 

18.01 

24.24 

38.90 

60.87 

64.86 


Gal. 
$  8.00 


Fer  forge 
Noir       Gal. 


6.6fi 

6. 60 

7.57 

9.66 
14.28 
19.32 
23.10 

19.73 

. 
81.88 
97.01 

Standard    Lapweld 
Acier 


5.13 
5.13 
6.84 
8.68 

12.84 
17.37 
20.76 
27.94 


7.26 
7.26 
8.42 
10.81 
15.98 
21.62 
25.85 
34.78 


Noir 
J27.94 

40.66 

53.17 

66.70 

79.03 

88.00 

103.00 

133.00 

175.00 

184.00 


Gal. 
134.78 

67.32 
83.72 
99.19 
113.00 
132.00 
171.00 
224.00 
235.00 


Fer  forge' 
Noir      Gal. 


$31.64 

46.51 

60.82 

75.90 

89.93 

107.00 

125.00 

162.00 

211.00 

221.00 


$38.11 

57.33 

74.97 

92.92 

110.09 

132.00 

154.00 

200.00 

259.00 

273.00 


LE    MARCHE    DES    LINGOTS   TRAN- 

QUILLE;    ON    ATTEND    LE    RE- 
SULTAT    DE    LA    GREVE 

Metaux  en  lingots.  —  II  y  a  eu  un 
peu  d'excitement  sur  la  liste  des  lin- 
gots au  cours  de  la  semaine.  Naturel- 
lement,  leS  conditions  industrielles 
auront  un  certain  effet  sur  les  livrai- 
sons,  si  les  conditions  actuelles  sont 
maintenues  pendant  encore  quelque 
temps. 

Cuivre.  —  Le  mouvement  se  fait 
lentement  et  avec  une  legere  faibles- 
se  manifeste  le  prix  reste  a  24%c  la 
livre. 

Ferblanc.  —  Les  consignations  de 
ferblanc  anglais  seront  probablement 
retardees  si  les  conditions  de  la  main- 
d'oeuvre   ne   changent   pas  en   Grande- 


Bretagne.   La   base   reste  sans  change- 
ment ici   a  59c  la   livre. 

Plomb.  —  Le  mouvement  n'est  pas 
considerable  sur  ce  marche  et  la  base 
est  un   peu   plus  faible  a  7J4c  la   lb. 

Spelter.  —  Bien  que  la  demande  ne 
soit  pas  considerable  actuellement, 
les  ventes  se  sont  faites  sur  une  pe- 
tite echelle,  et  la  base  est  maintenue 
a  934c   la   lb. 

Antimoine.  —  Rien  de  nouveau  a 
enregistrer  sur  ce  marche  et  le  prix 
est  maintenu  a  9i/2c   la   lb. 

Aluminium.  —  Les  lingots  sont  en 
petite  demande  et  le  prix  est  un  peu 
plus  faible  a   34c   la   lb. 

Fer  en  gueuse.  —  Le  prix  cote  est 
$50   la   tonne. 

LA  PEINTURE 
Les  prix  de  I'huile  de  graine  de  lin 
ont  ete  caracterises  par  un  plus  grand 
developpement  au  cours  de  la  semai- 
ne, et  il  y  aura  tout  probablement  un 
approvisionnement  plus  libre  d'ici 
une  couple  de  semaines.  En  atten- 
dant, les  consignations  se  dirigent 
vers  Test  et  elles  devraient  bientot 
soulager  la  situation  difficile  qui  ex- 
iste  sur  ce  marche  depuis  plusieurs 
semaines.  Les  prix  de  la  terebenthine 
ont  ete  quelque  peu  plus  faciles  dans 
un  ou  deux  quartiers,  et  il  y  a  eu  une 
petite  augmentation  dans  les  stocks 
que  I'on  peut  se  procurer.  Le  mouve- 
ment du  mastic  et  du  blanc  de  plomb 
dans  I'huile  est  satisfaisant  pour  la 
saison,  tandis  que  les  peintures  me- 
langees  et  les  specialites  ont  ete  tres 
actives. 

L'HUILE  NE  SERA  PAS  ABON- 
DANTE  AVANT  ENCORE  QUEL- 
QUES SEMAINES 
Huile  de  graine  de  lin.  —  On  es- 
perait  qu'il  y  aurait  une  amelioration 
dans  les  stocks  d'huile  de  graine  de 
lin,  mais  les  broyeurs  disent  qu'il 
faudra  encore  deux  semaines  pour  se 
procurer  des  stocks  et  faire  le  broya- 
ge  de  la  graine  pour  le  marche.  La 
base  est  encore  tres  nominale.  La  si- 
tuation au  point  de  vue  des  stocks  va 
s'ameliorer  dans  un  avenir  tres  rap- 
proche  et  les  prix  baisseront  tout  pro- 
bablement. Actuellement,  il  est  pour 
ainsi  dire  impossible  de  se  procurer 
des  approvisionnements  en  quantite, 
et  les  cotations  donnees  plus  bas  sont 
pour  des  lots  de  barils  simples. 
Nous   cotons: 

Brute- 
Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.90     3.02 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a,     4  barils 2.92 J  3.04! 

5  a     9  barils " 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nale. 
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LA    TEREBENTHINE    BAISSE 

Terebenthine.  —  La  situation  sur 
le  marche  local  n'offre  pas  grand 
changement  excepte  le  fait  qu'un 
marchand  de  gros  a  reduit  son  prix 
par  lots  de  baril  simple  a  $2.45.  II  n'y 
a  pas  eu  beaucoup  d'amelioration 
dans  I'approvisionnement,  mais  avec 
la  consommation  plutot  limitee,  il  y 
a  eu  un  peu  de  malaise  sur  ce  marche. 

Terebenthine— 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 2.45     2  65 

Par  petits  lots ^b0 

(Empaquetage  extra) 
LE    MOUVEMENT    DU    MASTIC    N'A 
PAS  DEBUTE  ACTIVEMENT 

Mastic.  —  Bien  qu'il  y  aura  un  fort 
mouvement  du  mastic  durant  les  pro- 
chaines  semaines,  I'activite  sur  ce 
marche  n'est  pas  encore  marquee.  Le 
ton  est  ferme  et  I'on  ne  s'attend  a 
aucun  changement,  du  moins  pour  le 
moment.  Les  stocks  sont  suffisants 
pour  repondre  aux  besoins  du  com- 
merce. 

Nous  cotons: 

Mastic   Standard: 

Au- 

des- 

sous 

5  1       del 

tonnes  tonne  tonne 

$5.00  $5.25  $5.60 

5.15     5.40     5.75 

5.85     6.10     6.45 

6.10     6.35     6.70 

6.35     6.60     6.95 

8.10     8.35     8.70 

8.60     8.85     9.20 

7.15     7.40     7.75 


En  barils  .  .  . 
En  V2  barils  .  . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres  . 
Par  12  y2  livres 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs. 

LES      VENTES      DU      BLANC      DE 

PLCMB       DANS       L'HUILE 

SONT   DE   SAISON 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  —  Le 
mouvement  de  cette  commodite  est 
actif,  mais  les  ventes  sont  teMes  que 
dans  le  cours  ordinaire  de  cette  sai- 
son.  Le  ton  est  stable  et  sans  quel- 
ques  caracteristiques  importantes  la 
base  suivante  est  en  vigueur  pour  les 
quantites  achetees  d'une  maniere  or- 
dinaire: Lots  de  cinq  tonnes,  les  100 
livres,  $15.50;  lots  d'une  tonne,  $16 
et  en   plus  petits  lots  $16.35. 

LES  PEINTURES  MELANGEES  SE 
VENDENT  BEAUCOUP 
Peintures  melangees.  —  Bien  que 
les  fabricants  de  peinture  s'atten- 
daient  a  un  ralentissement  des  affai- 
res pour  ces  marchandises,  il  y  a  une 
petite  diminution  dans  la  production. 
Un  grand  manufacturier  declarait  qus 
I'activite  etait  aussi  marquee  qu'elle 
I'etait  dans  les  premiers  mois  de  I'ete. 
Une  grande  partie  du  peinturage  de 
I'automne  doit  etre  fait  presentement, 
et  si  la  belle  temperature  continue  il 
va  se  faire  beaucoup  de  travaux  de 
peinture  cet  automne.  La  base,  natu- 
rellement,  reste  sans  changement. 


PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquide-bronze. 

Liquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
I'.o.b.  Montreal. 

Bleu. 

La  livre 0.12     0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.09i 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 009$ 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.09$ 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  bruise,  No  1,  100 

livres 0.9  J 

Terre  de  Sienne  brtilee,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,  100  lbs.   0.12     0.12$ 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres   0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    Venitien,    brillant 

supeneur 0.07     0.09 

Rouge  V6nitien,  No  1 0.05 J 

Noir  fin,  pur  sec 0.09$ 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05 J  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.03$ 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..   0.06     0.10$ 

Ochre  francais,   barils 0.08 

Ochre    sapin,    100    livres    ..0.07     0.08 

Rouge    Super   Magnetic 0.05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

COULEURS  A   L'HUILE   PURE 

bottes  d'une   livre. 

Rouge  V6nitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25     0.28 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de  Chine 1.00 

Noir   fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre   d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails   (blancs)  Gallon 

Duralite $7,474 

Albagloss 5.75 

Colle. 

Colle  All-Round  Brantford — 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 


Vitre  Simple    Double 

,  epais-      epais- 

Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessous    de    25    ..$19.90     $22.90 

26  a  34 20.80       24.85 

35  a  40 21.80      26.40 

41  a  50 23.50      30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50      32.70 

71  a  80 29.70      35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100.. 58.55 

101k  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 

Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

f.o.b.  Montreal,  Toronto,  London, 
Hamilton. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds  ■. 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de   101   a  110   de   largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

cliaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.45   les   douze  pa 
quets  de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 

(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronto 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .  16.00  16.35 

Crown,  pur 16.00  16.35 

Ramsay,  pur 16.00  16.35 

Green  Seal 16.00  16.35 

Moore,  pur 16.00  16.35 

Tiger,  pur 16.00  16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .   .  16.00  16.35 

Elephant,  veritable    .    .  16.50  16.85 

Red  Seal 16.00  16.35 

Decorators,  pur   ....  16.00  16.35 

O.  P.  W.  anglais  ....  16.20  16.55 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'ur 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mor 
real.  Lots  d'une  tonne,  moins  5^ 
lots  de  5  tonnes,   moins  10%. 

Vert   de   Paris 

En  barils,  environ   600  lbs    .    .  0.4 

En  kegs  de  250  lbs 0.4 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  04 

En  barillets,  25  lbs 0.5 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0' 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs °'' 
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LA  PLUS  GROSSE  SAISON 

Gillette 

ENCORE  JAMAIS  VUE 


-  A  partir  d'aujourd'hui  jusqu'au  milieu  de  Janvier  le  mar- 
chand qui  pouscera  la  vente  du  Gillette  battera  le  record  de  ses 
ventes  du  Rasoir  de  Surete  Gillette. 

Eien  que  la  necescite  d'economiser  ne  sera  pas  aussi  ur- 
gente  cotte  annee  et  que  les  achats  pour  Noil  atteindront  un 
nouveau  record,  it  y  aura  tine  forte  tendance  a  donner  des  ca- 
deaux  utiles.  Le  marchand  qui  vend  des  Gillette  ne  pourrait 
souhaiter  une  meilleure  occasion  pour  faire  des  ventes. 

La  Gillette  Safety  Razor  Company  vous  aidera  a  profiter  le 
plus  de  cette  occasion  exceptionnelle. 


Recevez-vous  les  aides  de  vente  pour  le  Marchand  ? 


Ecrivez-nous,  si  vous  ne  recevez  pas  les  cartes  d'etalage  de 
vitrine  et  de  comptoir  qui  vous  feront  faire  des  ventes.  C'e~t  le 
temps  de  se  preparer  afin  que  pas  un  des  nombreux  moyens  dont 
puissent  se  servir  les  marchands  actifs  pour  attirer  I'atten- 
tion  des  acheteurs  en  perspective  ne  soit  neglige. 

La  publicite  faite  a  I'occasion  de  Noel  pour  le  Rasoir  de 
Surete  Gillette  commencera  bientot.  Les  quotidiens,  les  maga- 
zines et  de  grands  placards  transmettront  un  message  urgent 
a  tout  le  public  du  Canada.  II  ne  reste  plus  aux  marchands  qu'a 
prendre  les  moyens  de  profiter  le  plus  possible  de  la  demande  qui 
sera  creee  par  cette  publicite  intensive. 

Ce  sera  la  saison  la  plus  remarquable  encore  vue  pour  la 
vente  du  Rasoir  Gillette.  Avez-vous  arrange  un  plan  defini  pour 
avoir  votre  part  de  ces  ventes  ? 


MADE  IN 


CANADA 


:--@ytette> 


KNOWN  THE 


WORLD  OVER 


The  Gillette  Safety  Razor  Co.  of  Canada,  Limited 


65-73  rue  St  -Alexandre     —     Montreal. 
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remplit  une  Double 
Fonction 


Un  pupitre  qui  vous  donne  sur  le  dessus  u 
vous  procure  un  cabinet  de  classement 
classes  selon  vos  besoins  et  prets  a  toute 
demandent  une  attention  future. 

Le  Pupitre  Efficiency  d'"Office  Specialty"  a  ete 
construit  pour  les  hommes  affaires  qui  ont  besoin 
d'un  grand  espace  libre  et  commode  pour  penser, 
et  qui  ont  a  consulter — instantanement — leurs  pa- 
piers  importants. 

Ainsi,  dans  le  Pupitre  Efficiency,  ils  rencontrent 
leur  ideal — un  dessus  de  bureau  "libre  pour  Tac- 
tion"   et    un    cabinet-classeur    approprie    pour    les 


n  vaste  espace  pour  le  travail — et  en  plus 

"personnalise"  ou  vous  pouvez  mettre — 

necessite  de  consultation— les  papiers  qui 


papier s  "necessaires  a  l'instant",  papiers  qui  peu- 
vent  etre  utiles  a  toute  heure  du  jour. 
Si  vous  etes  interess§  a  savoir  comment  le  Pupitre 
Efficiency  aide  d'autres  hommes  affaires  a  accom- 
plir  une  plus  grosse  journ6e  de  travail,  Gcrivez- 
nous  pour  recevoir  un  catalogue  descriptif. 
THE  OFFICE  SPECIALTY  MFG.  CO.,  Ltd., 
Bureau:    81    rue    Saint-Pierre,       MONTREAL 


Jtes 


:  CETTECilSSE  COKTIENT 
I      DES  PIECES  POUR      [ 

|  5OO<0"BlHAIS0KS  I 
DE  VITRINE 


Faites   payer   votre   loyer   par   vos 
etalages    de    vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sur  le  trottolr. 
Supports  pour   Etalages  de   Vitrine 


Une    serie    merveilleuse    de    supports    interchangeables    patented 

pour  etalages  de  vitrine,  appropri§e  aux  Articles  de  Nouveaut§s, 

Costumes,    Chapeaux,    Chemiserie,    Chaussures   et    Marchandises 

G£ne>ales.    I.a   sgrie   vous   donnera   10   ans   de    Bons   Services   en 

rendant  effectif  votre  commerce  par  l'arrangement  de  garnitures 

de  vitrines. 

Les  Supports  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  sont  que  quelnues-uns 

des  rlispositifs  que   vous  pouvez  obtenir  avec  la  sferie  complete; 

on  peut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 

Fairs  de  Chene,   fini  Dor6,  Antique  ou  PatinG.  La  seYle  est  mlse 

en    un   eoffre   en    bois  dur     avec   couvercle  a   charnieres,    un    bon 

endroit  pour  carder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 

le  moment.     II  y  en  a  des  milliers  de  cette  serie  en   usage  jour- 

nellpment. 

.No    104.     Cette    se>ie    a    130    "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  Magasin  General $27.50 

En  outre  de  la  serie  ci-dessus,  nous  en  fabriquons  une  pour 
l'usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.  Cette  s£rie  est  tota- 
lement  differente  de  la  s§rie  pour  Magasin  G6ne>al;  elle  est 
faite  pour  l'Stalage  de  marchandises  plus  pesantes  et  convient 
specialement  a  l'Epicerie  de  detail. 
La  Serie  No  20  a  89  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries $38.50 

La   Se>ie    No  20J/2  a  50   "Younits"   interchangeables  pour 

les  Vitrines  ne  Petites  Epiceries $23.10 

En    Stock   a    Hamilton  —  Commandez  dlrectement  ou   par  votre 
marchand  en  Gros  —  Patented  et  falts  au  Canada. 

THE     OSCAR     ONKEN     CO. 


5150   FOURTH    STREET, 


Cincinnati,  Ohio,  U.S.A. 


AUX  MARCHANDS  DE  LA  CAMPAGNE 


TOUS  les  cultivateurs 
ont  besoin  d'une  de 
nos  bouilloires  sur 
leur  ferme.  Vendez- 
leur  une  bouilloire  ga- 
rantie  par  le  manufac- 
turer et  vous  leur 
donnerez  satisfaction. 
Le  fait  que  nous  ven- 
dons    directement    aux 

"  marchands  nous  per- 
met  de  leur  offrir  des 
prix  qui  leur  laissent 
une  bonne  marge  de 
profits.  Une  cotnman- 
de  d'essai  vous  le 
prouvera.  Ecrivez  au- 
jourd'hui  meme  pour 
avoir  notre  clrculalre 
et   nos   prix. 

FONDERIE 
DE  L'ISLET 


Limited 
>LET     STA. 
Canada. 


Que. 
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II  se  Vend  a  Vue! 


Le  Tranche-Aliments 
"HOME  65" 


— parce  que  vous   pouvez   fa 
cilement  d^montrer  a  vos 
clients  que  c'est  l'arti- 
cle    le    plus    uti- 
le qu'ils  peuvent 
avoir  dans leur 
cuisine. 


Superbement 
fini 


Chapeau  her- 
metique  a  l'eau 

Fait   au  Canada 


Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner    en    tout    temps. 


MAXWELLS  LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de   la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 


LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous   nos    produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oO  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en   vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au   client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas      -      -     Ontario 


Modele  a  Vis  d' Arret 

UES 

Porte  -Outils   "Agrippa" 

DE 

Williams    pour    Tours 


Pour  dormer  un  choix  plus  gTand  et  plus  varifi  dans  la  ligne  des 
porte-outils  "Agrippa"  de  Williams,  nous  offrons  ce  modele  a 
vis  d'arret  de  porte-outils  pour  tours,  surtout  a  ceux  qui  se 
servent  d'outils  a  couper  (cutters)  faits  d'acier  ayant  ete  mar- 
tele  ou  lamine  avec  une  plus  grande  variete  de  dimensions  que 
celles  employees  genGralement  dans  les  ateliers  ordinaires.  Mais 
pour  la  majorite  de  ceux  qui  achetent  des  outils  a  couper  de 
dimension  precise,  nous  recommandons  le  veritable  modele  a 
came  "Agrippa"  de  porte-outils  pour  tours  comme  6tant  le  plus 
fort,  le  plus  recommandable  et  celul  qui  donnera  meilleure  sa- 
tisfaction que  n'importe  quel  autre  porte-outil  pour  decouper. 
Les  deux  sont  illustr£s  ici. 

Modeles  droits  et  tournant  a  gauche  et  a  droite  en  stock  aux 
mSmes  prix  que  le  module  a  came  de  la  dimension  correspon- 
dante.  Ecrivez  pour  avoir  un  exemplaire  de  notre  brochurette 
traitant  des  outils  pour  machinistes. 

J.  H.  WILLIAMS  &  Co. 

122    RICHARDS   ST.,    BROOKLYN,    N.Y. 

Repr£sentants  canadiens: 

The   Canadian    Fairbanks-Morse   Co., 

MONTREAL  et  QUEBEC. 


Tole    Galvanisee 

de  I.YSAOHT 


"QUEEN'S 


HEAD 


CAN  AHA 

Sans  contredit  la  meilleure 

Agents  pour  le  Canada. 

A.  C.  Leslib  &  Co.,  Limited 

560   rue   St-Paul   ouest 
MONTREAL 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 
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Fil  a  Lacets  (Collets)  en  Laiton 

Un  fll  de  laiton  mou,  calibres  Nos  21,  22,  23  et  24,  en  rouleaux  d'une  once  et  de 
deux  onces,  le  paquet  pesant  cinq  livres.    ^  «•%  •  < 

L'automne  apportera  une  forte  demande  pour  le  fil  a  lacets     (collets).     Com- 
mandez-en  un  approvisionnement  assez  a  l'avance.    Prix  sur  demande. 

AUTRES  PRODUITS  FOURNIS  AUX  QUINCAILLIERS 


Clous 
Fil  de  fer 
a  cloture 
Blanc  de   Plomb 


Broquettes 
Poignees  de  portes 
Fers  a  cheval 
Ecrous 


Vis 

Crochets  a  chapeaux 

et  a  Paletots 

Mastic 


Boulons 

Plombs 

Clavettes 


TJhe  Oteel  Company  of  Canada  jCi'mited 


HAMILTON 


Hamilton  Montreal 


MONTREAL 
BUREAUX  DE  VENTE  A 
Toronto         Winnipeg  St-Jean  (N.B.)         Vancouver 


T 


La  Peinture  de  Qualite  est  un 
important  f acteur  de  succes. 
EUe  assure  satisfaction  et  incite 
vos  clients  a  revenir  a  votre  ma- 
gasin  pour  de  nouveaux  achats. 
C'est  pourquoi — 

LA  PEINTURE 


est  une   ligne  d'activite  inces- 
sante  et  profitable  a  vendre. 
Voyez  d'abord  notre  proposition. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre    Correctement" 

A.  RAMSAY  &  SON  COMPANY 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 


PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

DESSINS  NOUVEAUX 

COULEURS  NOUVELLES 

TRAITEMENTS  TECHNIQUES  NOUVEAUX 
FINIS  NOUVEAUX 

Cette  nouvelle  periode  de  I'histoire  exige  des  idees 
nouvelles  dans  la  decoration  de  la  maison  .  Pour  cela, 
ces  papiers  seront  trouves  tres  utiles. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


ont  considerablement  augmente  le  commerce  des  au- 
tres  marchands.  Pourquoi  ne  feraient-ils  pas  la  meme 
chose  pour  vous? 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 
Salles  de  ventes  a  Montreal:   Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 
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Sur  la  ferme  un  cheval  n'est 
jamais  de  trop. 

Des  accidents  arrivent  sur  la  ferme.  Qui  a  les 
moyens  de  subir  la  perte  d'un  homme  ou  d'un 
cheval  dans  le  travaii  de  sa  ferme?  La  perte 
d'un  cheval  et  la  perte  de  temps  qui  en  resulte 
nuit  a  I'efficacite  de  tout  le  travail.  Les  Bour- 
rures  TAPATCO  a  colliers  de  chevaux  aug- 
mentent  leur  efficacite  et  les  protegent  contre 
les  accidents  —  plus  d'epaules  contusionnees, 
ecorchees  ni  blessees. 


Les  gants  de  coton  TAPATCO  sur  la  ferme,  dans  le  jardin,  la 
grange  ou  le  garage,  protegent  contre  les  accidents  aux  mains. 
Avec  poignet  a  bande,  poignet  tricote  et  gantelet;  legers,  moyen- 
nement  legers  et  epais.  Gants  et  Mitaines  en  Jersey  Oxford,  tan 
et  ardoise.    Le  gant  avec  surface  en  cuir  est  tres  populaire. 

The  American  Pad  and  Textile  Co. 

Chatham,  Ontario. 


SIMONDS 


Scie  Passe-par- 
tout Crescent 
Ground 

No  13 


Void   une  scie 
de  la  largeur  or- 
dinaire   avec     dent 
Champion.   Faite  spe- 
cialement   pour  scier  le 
bois  dur,  elle    est    connue 
sous  le  No  13  Speeiale  pour 
bois  dur.    Les  Scies  Passe-Partout 


Simonds  Canada  Saw  Co.,  Limited 

RUE    ST-REMI    ET    AVENUE    ACORN,    MONTREAL     Q„. 
Vancouver,  C.A.  St.Jean  N  B 
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LE  OUTILS  DE  BUCHERONS 
DE  PINK 

Les  outils  Etalons  dans  tous  les  provinces 
du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande,  Aus- 
tralie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturiers  d'OUTILS  de  BUCHERON 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 


BROSSES  DE  TOUTES  SORTES 

— et  chacune  une  meilleure  brosse 

Nous  fabriquons  des  brosses  et  des  balais  depuis  52  ans.  Avec  un  debut  tres  hum- 
ble, nous  avons  aujourd'hui-  Tune  des  plus  grandes  fabriques  de  brosses  du  monde 
— occupant  une  superficie  de  plancher  de  125,000  pieds  carres — avec  30  departe- 
ments  distincts,  tous  diriges  par  des  hommes  energiques  dans  la  force  de  I'age, 
CONNAISSANT  a  fond  I'industrie  de  la  fabrication  des  brosses.  Chaque  employe 
de  la  Compagnie  Simms  est  un  loyal  cooperateur  dans  la  fabrication  de  meilleu- 
res  brosses. 

Lorsque  vos  clients  demandent  des  brosses  Simms,  ils  savent  qu'ils  auront  des  ar- 
ticles qui  feront  un  meilleur  travail,  durent  plus  longtemps,  et  en  genera.1  donnent 
une  plus  grande  satisfaction  que  les  brosses  des  autres  manufacturiers. 
Par  une  publicite  sur  une  grande  echelle  nous  faisons  connaitre  les  qualites  ex- 
ceptionnelles  des  brosses  portant  la  marque  Simms^  et  cette  publicite  ne  peut  que 
vous  etre  profitable..  Que  vous  vendiez  a  vos  clients  un  balai  ou  une  brosse  a 
plancher,  donnez-leur  Tarticle  qu'il   leur  faut — un   produit  Simms. 

Tenez  votre  stock  complet.   Donnez  votre  commande 
aujourd'hui   meme. 

T.  S.  SIMMS  &  CO.,  LIMITED 

ST.  JEAN,  N.B. 
Succursales  a  Montreal,  Toronto,  London. 
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FABRIQUE    DE    LIMES    BLACK    DIAMOND 

**■     iffc    '""-  INCORPOREE    EN    1895 


FONDEE    EN    1863 


Douze  M^dailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoye   gratuitement  sur  demande  a  toute  personne   Interessee  dans  le  commerce  de*  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphie  (Pe.) 

Propriete   exploitee    par   la    Nicholson    File    Co. 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

"GREEN  TREE" 

BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  quality. 

Demandez    notre   carte   des   couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia  Turpentine  Co. 

MONTREAL 


Terebenthine,    huile   X   peinture,    blanc   de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clarke  - 


i.'    marchand   de  pros  r immandable  est    une   grande   commodity  pour  celui  qui  Be  serl   des  ierous    avee     taraud    de    MORROW 

Les  foreuses  &  torsion  Morrow  sont  les  im  illeures.    Biles     percent   plus  de  trous  avec  le  molns  d'afiul 


us  marchand   de   §xos  reeommandable   ne  donnera   jamais   une   contrefagon.  II   vous   vendra   lis   produits   Morrow    nn'-me  si   en 

celn    il    realise    moins   de   profits   qu'avec    des    mar<iues    inf£rieures  —  parce    qu'il    sait    que    vous    recevez    une    meilleure 
I  BJeui     el    que  pons  reviendrez  chtzlui  pour  avoir  d'autrcs  "Morrows," 

JOHN  morrow  SCREW  &  nut  CO.,  limited.  En  gros  seulement   de 

Ingersoll                                      Canada  F.   BACON  <£.  CO.,  Agents, 

Montreal,  Que. 
'Les  limes  Ingersoll  sont  dr  bonnes  limes". 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  £couler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  repet^es.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 
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SERVICE-QUALI TE 

Le  nom  Par  Plate  a  6t4  choisi  pour  designer  un  produit  destine  a  donner  le  maximum  de  service  pour 
l'argent  d^bourse.  Cette  argentcrie  est  scientifiquement  dessinee  pour  offrir  tous  les  avantages  d'une 
bonne  coutellerie  de  table  a  un  prix  moder6  —  elle  fera  l'affaire  des  gens  qui  ne  peuvent  acheter  l'Ar- 
genterie  Community,  mais  qui  tiennent  quand  meme  a  avoir  un  joli  service  de  table.  Vous  n'avez  pas 
a   hesiter  a   recommander   la   Par   Plate   a   votre   clientele. 

FAITE    AU    CANADA   par  la 

ONEIDA  COMMUNITY,  LIMITED 

NIAGARA  PALLS,  ONT. 

Manufacturers    aussi    de    la    fameuse      Argenterie    Community    Plate. 


2 
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Fournaises 
a  Air  Chaud 


Plus  que  jamais  auparavant  dans  l'histoire  du  chauffage  des 
maisons,  ce  probleme  est  serieusement  etudie  par  le  proprietaire 
et  par  le  locataire.  De  sorte  qu'il  est  absolument  necessaire  que 
l'entrepreneur  qui  installe  le  systeme  de  chauffage  connaisse  par- 
faitement  ce  sujet  pour  preparer  intelligemment  des  estimes,  un 
plan  et  voir  a  l'installation  des  systemes  a  air  chaud. 

Le  chauffage  a  air  chaud,  lorsqu'il  est  intelligemment  et  bien 
pose,  est  reconnu  par  les  meilleures  autorites  comme  le  systlme 
de  chauffage  le  plus  hygienique,  le  plus  pratique  et  le  plus  eco- 
nomique. 

Nos  experts  en  fait  de  chauffage,  qui  consacrent  tout  leur 
temps  a  cette  industrie,  sont  des  hommes  qui  se  font  gloire  de 
suivre  la  marche  du  progres  dans  la  pose  des  chauffages  a  air 
chaud,  et  leurs  services  vous  sont  offerts  gratis  chaque  fois  que 
vous  avez  besoin  de  leurs  conseils. 

Si  vous  tenez  a  garder  votre  renom  comme  bon  poseur  de 
chauffage  a  air  chaud,  voici  quelques  points  vitaux  a  considerer: 
toujours  recommander  la  pose  des  appareils  d'un  manufacturier 
en  renom  dont  la  garantie  accompagne  toujours  la  votre;  faire 
l'installation  suivant  les  methodes  les  plus  modernes,  en  em- 
ployant  des  materiaux  de  premiere  classe  et  a  un  prix  vous  per- 
mettant  de  faire  faire  le  travail  par  les  meilleurs  ouvriers,  car 
alors  votre  client  recevra  la  pleine  valeur  de  1'argent  qu'il  depen- 
sera,  et  vous  realiserez  non-seulement  un  profit  qui  vous  permet- 
tra  de  vivre,  mais  vous  aurez  la  reputation  de  faire  un  travail  re- 
commandable  et  satisfaisant,  ce  qui  ne  manquera  pas  d'ajouter 
enormement  au  SUCCES  de  votre  commerce. 


THE  McCLARY   MANUFACTURING   CO. 

23  RUE  WELLINGTON,  MONTREAL 
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SCIES    ET    OUTILS 

OISSTON 


Vendez  a  un  homme  des.  scies  et  des  outils  qui  lui  donneront 
entiere  satisfaction  —  et  H  se  rappellera  votre  magasin  com- 
me  I'endioit  ou  il  peut  avoir  un  bon  service  et  de  bonnes  va- 
leurs  —  et  il  reviendra  chez  vous.  Les  vendeurs  de  Disstons 
realisent  deux  profits  lorsqu'ils  vendent  une  scie  ou  un  ou- 
til  Disston  —  celui  qu'ils  font  avec  la  clientele  et  les  ventes 
repet§es   qu'ils    obtiennent. 


Et  cela  a  cause  de  la  qualite  Disston  —  le  resultat  de  80  ans 
de  perfectionnement.  Comme  question  de  fait,  la  plus  gran- 
de  partie  de  la  machinerie  servant  a  la  fabrication  des  scies 
aujourd'hui  a  ete  inventee  et  perfectionnee  par  Disston.  Les 
fameux  aciers  a  scies  et  a  outils  Disston  —  avec  lesquels 
tous  les  outils  et  scies  Disston  sont  faits  —  ont  ete  perfec- 
uonnts  et  Taits  entierement  a   I'usine  Disston. 

HENRY  DISSTON  &  SONS,  Ltd.,    Toronto,  Canada 

Succursale:      VANCOUVER,   C.A. 


LA  SCIE  DONT  LA  PLUPART  DES 
CHARPENTIERS   SE   SERVENT 


RE6.U.S  PAT. OFF. 


Laissez-nous  vous  aider  a  faire 
de  plus  grosses  affaires  en  J9I9 


La  Machine  a  Laver 
"Beaver"  de  Connor. 
C'est    une    merveille  ! 


AVEZ-VOUS    entendu     parler    des    Machines    a 
Laver     "Connor"  ?      La  ligne  qui  se  vend   le 
mieux  et  la  plus  moderne  sur  le  Marche  Canadien. 

Plusieurs  modeles,  soit  Electriques,  soit  a  Moteur, 
a  Gaz,  a  Pouvoir  d'eau  ou  a  Main.  Aussi  Tordeu- 
ses,  Supports,  Planches  a  repasser  et  a  petrir, 
Barattes,  etc. 

Si  vous  etes  anxieux  de  faire  de  gros  profits  et  des 
ventes  rapides,  ecrivez-nous  pour  prix  et  conditions. 
Nous  avons  une  proposition  a  vous  faire. 


J.  H.  CONNOR  &  SON 

OTTAWA,  ONT. 
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"J'avais  l'Habitude  d'Employer  les  Mobiloils 

Gargoyle " 

Une   remarque    que   les   vendeurs    n'entendent 


presque    jamais 


H 


I  A  raison  de  cela  n'est  pas  diffici- 
■■  le  a  trouver.  Ceux  qui  se  ser- 
vent  des  Mobiloils  Gargoyle  revien- 
nent  toujours  en  acheter  encore. 

Les  marchands  de  quincaillerie 
ont  constate  que  leur  commerce 
s'accroit  rapidement  lorsqu'ils 
tiennent  en  stock  la  ligne  complete 
des  Mobiloils  Gargoyle  et  qu'ils 
gardent  leur  assortment  au  com- 
plet. 

Lisez  ce  que  quatre  vendeurs 
ont  declare  touchant  leur  expe- 
rience avec  la  vente  de  ces  huiles 
et  graisses: 

Vendeur  No.  1.  —  "Lorsque  nous 
vendons  au  proprietaire  d'un 
Ford  le  Mobiloil  Gargoyle  "E",  il 
revient  toujours  en  acheter  en- 
core." 

Vendeur  No.  2.  —  "Ces  trois  der- 
nieres  annees  je  n'ai  pas  vendu 
autre  chose  que  des  Mobiloils 
Gargoyle.  Lorsqu'un  passant  en- 
tre  pour  avoir  de  l'huile,  qu'il  de- 
mande  quelle  sorte  vous  vendez 
et  que  vous  lui  mentionnez  les 
Mobiloils  Gargoyle,  c'est  une 
agreable  sensation  lorsqu'il  de- 
clare invariablement:  "Remplis- 


sez  raon  reservoir.  Je  sais  que 
cette  huile  est  correcte." 

Vendeur  No.  3.  —  "En  faisant  la 
mise  au  point  (overhauling)  de 
bien  des  automobiles,  j'ai  cons- 
tate que  dans  les  moteurs  ou 
Ton  avait  employe  les  Mobiloils 
Gargoyle  les  engrenages  sont  en 
meilleur  etat,  qu'ils  sont  moins 
sales,  qu'il  y  a  moins  de  car- 
bone  dans  les  cylindres  et  que 
tout  le  mecanisme  est  en  meil- 
leure  condition." 

Vendeur  No.  4.  —  "Ces  quatre  der- 
nieres  annees  nous  avons  vendu 
a  notre  clientele  et  employe 
nous-memes  exclusivement  les 
Mobiloils  et  nous  avons  constate 
que  c'etaient  les  meilleures. 
Nous  achetons  a  present  les 
graisses  et  les  Mobiloils  Gargoy- 
le par  lots  de  char  a  la  fois." 

pTES-VOUS  la   etablir   un    com- 

™  merce  stable  pour  votre  maga- 
sin  en  vendant  la  bonne  lubrifica- 
tion? 

La  carte  des  recommandations 
et  la  liste  complete  des  Mobiloils 
Gargoyle,  voila  tout  ce  qu'il  vous 
fait  pour  acquerir  et  conserver  ce 
commerce  profitable. 


<*¥$* 

§■¥&** 


Mobiloils 


IMPERIAL  OIL  LIMITED 

Manufacruriers  ef  vendeurs  des  HUILES  a  MOTEURS  et  GRAISSES  POLARINE 
Vendeurs  au  Canada  des  huiles  Garcjoyfe  Mohihi/s 

SUCCURSALE5  DANS  TOUTES  LES  VILLES 
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BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital   autorise $10,000,000 

Capital   verse  et  fonds  de   reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 56,000,000 

DIRECTEURS:  

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B6ique,   vice-president; 

A.  Turcotte,  B.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  gerant-general. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL    (112  rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  depot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  paye  deux 
fois  par  annee  un  interet  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES  et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principals  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confies,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 


BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


CAPITAL   AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL    PAYE    ET    SURPLUS 3,000,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de "   3i,'60o!o00 

95  Succursales  dans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau- 

Brunswick  et  de.  l'lle  du  Prlnee-Edouard. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:    Honorable   Sir   HORM1SDAS   LAPORTE    CP     de  la 

maison    Laporte-Martin    limitee,    administrateu'r    du"  Credit 

Foncier   Franco-Canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  capitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de    1'agri- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limitee.  ^uvuc 

M'    Cana?iEVALIER'   directeur  S^neral  Credit  Foncier  Franco- 

BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:    1'honorable   sir  ALEXANDRE    LACOSTE     C  R      ex- 

juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi  ' 

Vice-President:      L'honorable    N.    PERODEAU,    NP      Ministre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec    adminis- 
*„    oraTeu^'     Monfeal  Light.   Heat  &  Power  Co.    ^'„aumlni- 
M.   S.-J.-B.  ROLLAND.  president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU- CHEF 

M.  Tancrede  BIENVENU, 
.,    _     .     mTT  Directeur-general. 

M.  J.-A.   TURCOT      ,  M.  M.  LAROSE, 

secretaire.  M    c    A  Inspecteur  en  chef. 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 

M    ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J.-A.  LARUE,  Quebec. 


LE  RAPPORT  ANNUEL  DE  LA 


LAKE  OF  THE  WOODS  MILLING  Company, 


LIMITED 


denote  une  excellente  situation  financiere  pour  la  principale  Industrie  au  Canad; 


Apres  quatre  annees  de  service  militaire  outre- 
mer,  le  Brig.-Gen.  F.S.  Meighen,  president  de  la 
Lake  of  the  Woods  Milling  Co.,  Limited,  occupait 
le  fauteuil  a  l'assemblee  annuelle  tenue  a  Montreal, 
le  ler  octobre. 

Le  rapport  aux  actionnaires  montre  que  le  re- 
venu  pour  l'exercice  de  l'annee  a  ete  de  $756,616.- 
40.     II  provient  des  sources  suivantes: 

Profits    des    moulins $547,152.79 

Profits  derivant  d'autres  sources  que 
des   moulins   proprement   dits,   le 
dividende  de  la  Sunset  Manufac- 
turing   Company,   Ltd.    (la   com- 

pagnie    subsidiaire) 209,463.61 

Ce  montant  ($756,618.40)  a  ete  reparti  comme 

suit: 

Interet  sur  les  obligations  de  la  com- 

pagnie '   .-.    .  .  54,000.00 

Dividende  de  7%  sur  $1,500,000  d'ac- 

tions  privilegiees 105,000.00 


42,000.00 


Dividende     de     10%     sur     $2,100,000 

d'actions  ordinaires 210,000.00 

Dividende-boni    sur  les  actions   ordi- 
naires     

Dividende  additionnel  de  2%  sur  les 
actions  ordinaires  (de  la  Sunset 
Maufacturing    Co.,     Ltd.)     .  .     .  .   -       42,000.00 

Deduit  de  la  propriete  et  des  comptes 

de  la  clientele 100,000.0' 


$553,000.00 

Ce  qui  laisse  une  balance  de  $203,616,40  qui 
a  ete  reporte  au  compte  du  surplus.  Les  direc- 
teurs  ont  egalejnent  mis  de  cote  une  autre  soman 
de  $200,000.00,  qui  sera  verse  au  compte  du  ra- 
chat  des  obligations.  Apres  avoir  pourvu  a  ce 
item  et  avoir  ajoute  le  surplus  du  profit  report* 
cette  annee,  le  surplus  s'eleve  maintenant  a  $982. 
414.30  contre  $978,797.90  pour  l'annee  precedente 
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FINANCES 


LA   NOTE  AMERICAINE 


Quel  que  soit  le  caractere  professionnel  du 
marche  actuel,  le  fait  n'echappe  pas  a  l'observateur 
sagace  que  la  situation  est  exceptionnelle,  solide- 
ment  etablie  et  insensible  aux  attaques  des  bais- 
siers.  Le  grand  public  cciiimence  a  realiser  la  puis- 
sance des  forces  latentes  de  la  cote  qui  s'affirmcn 
graduellement,  voila  pourquoi  sa  confiance  se  raf- 
fermit  rapidement. 

On  entend  deja  les  derniers  accords  du  con- 
cert des  grevistes  et  bientot  ce  ne  sera  plus  qu'une 
j)lainte  vite  etouffee  par  l'activite  abasourdissante 
des  usines  qui  reprendront  leur  grande  tache  de 
production.  La  tension  monetaire  ne  comprime 
que  temporairement  la  speculation  et  n'a,  en  veri- 
te,  aucune  influence  importante  en  Bourse.  Le 
monde  financier  s'agite,  des  corporations  sont  for- 
mees,  on  fait  disparaitre  les  lezardes  aux  caisses 
des  compagnies  existant  deja;  bref,  de  toutes  parts 
se  inanifestent  un  optimisme  et  un  courage  nou- 
veaux.  Tous  ces  symptomes  ne  font-ils  pas  pre- 
voir  la  fin  prochaine  de  la  longue  periode  transi- 
toire  que  viennent  de  traverser  les  industries9 

L'agitation  de  plusieurs  specialites,  notani- 
ment  des  moteurs  ex.  des  acieries,  et  la  popularity 
dont  elles  beneficient  indiquent  aussi  clairement 
que  possible  une  confiance  inebranlable  en  l'avenir 
et  fai  presager  des  choses  encore  nieilleures  plus 
tard.  Le  niarche  aura  bientot  un  niveau  on  la  re- 
pression sera  plus  necessaire  que  la  stimulation  si 
Ion  veut  maintenir  les  valeurs  entre  des  bornes 
raisonnables.  Selon  nous,  aucune  cause  d'appre- 
hension  n'existe  encore,  mais  an  contraire,  tout 
semble  inspirer  l'optimisme  et  nous  croyons  que 
l'activite  regnera  dans  les  co'mpartiments  de  Wall 
Street. 

Fairbanks,  Gosselin  &  Co. 


POURQUOI  ENCORE  UN  EMPRUNT  NATIONAL? 


Cette  question  on  se  Test  posee  aussitot  que  le 
Ministre  des  finances  eut  annonce  son  intention 
de  faire  appel  au  capital  canadien. 

Eh  bien,  la  reponse  est  facile. 

Le  Canada,  notre  pays  a  tous,  a  besoin  de  re- 
prendre  au  plus  tot  sa  vie  normale  d'avant  guerre; 
il  faul  que  son  industrie  redevienne  active,  il  faut 
nos  usines  travaillent  a  leur  pleine  capacite;  il  faut 
que  les  ouvriers  trouvent  de  l'emploi;  il  faut  assu- 
rer a  nos  milliers  de  soldats  un  travail  remunera- 
teur. 

Or,  rien  de  tout  cela  ne  peut  se  produire  sans 
capital.  C'est  l'argent  qui  est  le  grand  facteur  du 
progres,  et  le  capital,  c'est  le  peuple  qui  le  possede 


La  preuve,  c'est  que  dans  nos  banque  se  trouvent 
deux  milliards  en  numeraire.  C'est  un  capital 
enorme  qui  ne  produit  pas  assez,  puisqu'il  ne  rap- 
porte  que  trois  pour  cent  a  ses  proprietaires;  c'est 
du  capital  mort  puisqu'il  ne  sert  qu'aux  particu- 
liers,  quand  il  pourrait  servir  au  pays  tout  entier; 
c'est  un  capital  egoiste  puisqu'il  ne  satisfait  que 
des  besoins  individuels  quand  c'est  tou.e  une  col- 
lectivite  qui  en  a  besoin.  C'est  un  capital  impre- 
vovant  puisqu'il  ne  profite  pas  de  la  chance  offerte 
de  doubler  son  rapport. 

('est  pour  que  tout  ce  capital  aide  au  pays 
qu'un  eniprunt  national  va  etre  lance.  Lequel  d'en- 
:re  nous  hesiterait  a  aider  son  pays  tout  en  faisant 
une  bonne  et  avantageuse  transaction? 


LA  FOLIE  DE  L'HUILE. 


L'huile  de  petrole  est  a  I'ordre  du  jour  aux 
Etats-Unis.  Des  nouvelles  decouvertes  d'huile  out 
cte  faites  dans  le  Colorado  depuis  quelques  seniai- 
nes.  Des  compagnies  s'organisent  a  la  douzaine. 
si  non  pour  extraire  de  l'huile  des  puits  du  Colora- 
di).  au  moins  pour  extraire  des  dollars  des  gens  as- 
sez credules  pour  se  fier  aux  racontars  de  ces  pro- 
moteurs  peu  scruindeux.  Nous  ne  voulons  pas  dire 
qu'il  n'y  ait  ciuelques  compagnies  d'huile  qui  soient 
organ isees  sous  des  bases  d'affaires  qui  gagnent 
ri'dlement  des  dividendes  pour  leurs  actionnaires, 
mais  nous  croyons  que  ie  grand  noinbre  de  ces 
compagnies  ne  sont  pas  dans  cette  categorie. 

II  est  venu  a  notre  connaissance  dernierement 
que  des  courtiers  sous  le  nom  de  Charles  S.  Cresser 
&  Co.  20  rue  Broad,  New  York,  essayent  de  v»mi- 
dre  des  actions  d'une  compagnie  faisant  affaires 
sous  le  nom  de  "Lafayette  Petroleum  Company", 
le  prix  des  actions  etant  de  $1.00  par  action  de 
$1.00,  e'est-a-dire  que  les  actions  se  vendent  au 
pair.  Un  des  representants  de  ces  courtiers  du  nom 
de  Gauthier  etait  a  Montreal  dernierennMit  a  la 
<  basse  aux  clients.  Nous  avons  pris  des  informa- 
tions, et  d'apres  ce  que  nous  en  connaissons,  nous 
croyons  devoir  conseiller  a  nos  lecteurs  qu'il  vaut 
mieux  pour  eux  ne  pas  s'interesser  dans  cette  com- 
pagnie. 


LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000.000 

Reserve     2.200.C00 

Notre  service  de  billets  circulates  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tapes  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE   AUBER 

est    tres    propice    aux    voyageurs   canadiens    qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 
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Automobiles 


Assurance 

couvrant 

contre 


L'incendie,  I'Explosion,  le  Vol, 
le  Transport,  la  Responsa- 
bilite    Publique,    la  Colli- 
sion,  les  Dommages 
Materiels  a 
autrui. 

VIE,   BRIS  DE   GLACES 

Accidents,  Maladies,  Vol, 

Attelages, 

Responsabilite  de   Patrons  et 

Publique, 

Garantie  de  Contrats, 

Cautionnements      Judiciaires, 

Fidelite  des  Employes. 

LA       PREVOYANCE 

189   rue  St-Jacques,  Montreal 

J.  C  Gagng, 

Directeur-Gerant. 

Tel.    Main   1626 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

S50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renselgnement* 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.  GONTHIER         H.-E.  MIDGLEY 

Llcencie  Inst.  Comptable.      Comptable 
IncorporS. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telSgraphique:   "GONTHLEY" 


La  Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre  l'incendie 

Actlt $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,   Saint- Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerie     et     Qulncalllerle,    Verres 

a   Vltres,   Pelnture,   etc. 
Speciality  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneflcier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  sp6- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main   7059 

PAQUET   &    BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs,  Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-.Iacques.  MONTREAL. 


L.  -  R.    MONTBRIAND 

A<-chitecte   et    Mesureur, 
.'30   rue    St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  inoder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plua 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernie-res  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
eanadienne  d'asaurance-vie. 

SUN LIFEOF  CANADA 

SIEGE  SOOIA.L-_MONTREAX 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances   contre    Incendie,  Assuran- 
ces   Maritinies,    d'Automobiles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,    la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,009.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE.  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,   Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CI 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montref 
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ASSURANCES 


CAUSES  QUI  CONTRIBUENT  A  PRODUIRE  DES 
INCENDIES 


L'histoire  des  incendies  montre  que  ces  feux 
ont  pris  naissance  dans  les  villes  les  mieux  prote- 
gees, ainsi  que  dans  celles  qui  ne  le  sont  pas,  et 
qu'ils  ont  detruit  des  edifices  a  "Fepreuve  du  feu", 
comme  ceux  batis  de  materiaux  inferieurs  et  com- 
bustibles. Chaque  incendie  a  pour  origine  un  feu 
particulier,  qui  a  commence  suivant  l'une  ou  Fau- 
tre  de  ces  deux  manieres.  II  eclate  dans  la  ban- 
lieue  ou  dans  les  quartiers  d'une  ville  ou  les  mai- 
sons  sont  construites  en  bois,  et  se  propage  vers  les 
quartiers  centraux  enccmbres,  apres  qu'il  a  sur- 
chauffe  l'air  ambiant;  ou  il  commence  au  centre 
d'un  quartier  commercial  et  se  repand  si  vite  que 
les  pompiers  sont  impuissants  a  le  maitriser.  Dans 
le  premier  cas,  des  incendies,  tels  que  ceux  qui  ont 
detruit  St.  John  en  1877  et  Ottawa-Hull  en  1900, 
n'ont  jamais  ete  eteints;  ils  ont  cesse  quand  toutes 
les  matieres  combustibles  etaient  devorees.  Dans 
le  deuxieme  cas,  des  incendies  tels  que  ceux  de 
Baltimore  et  de  Toronto  en  1904,  ont  ete  maitrises 
plutot  par  accident  qu'autrement.  Un  change- 
ment  de  direction  du  vent  peut  les  avoir  ramenes 
en  arriere  sur  leur  passage,  ou  la  chaleur  peut  avoir 
<'to  detournee  ou  absorbee  par  un  obstacle  indes- 
tructible qui  constituait  une  barriere  infranchissa- 
ble. 

On  n'a  jamais  reussi  a  eteindre  un  incendie 
par  des  efforts  organises.  Les  boyaux  d'incendie 
les  plus  puissant  s  ne  lancent  pas  l'eau  a  plus  de 
L50  pieds,  la  distance  exacte  depend  de  la  velocite 
du  vent.  Les  flammes  poussees  horizontalement 
par  un  vent  impetueux  ont  souvent  depasse  1,000 
pieds;  des  maisons  situees  a  un  demi-mille  de  Fin- 
cendie  proprement  dit  ont  pris  en  feu.  En  pareils 
cas,  les  pompiers  ne  peuvent  combattre  un  incendie 
nl  en  avant  de  sa  marche  ni  par  en  arriere,  a  cau- 
se de  la  trainee  de  chaleur  et  des  debris  enflammes. 
Le  travail  de  flanc  n'a  guere  plus  de  succes,  car 
pace  embrase  est  trop  etendu,  pour  agir  effica- 
cement.  Sans  vouloir  deprecier  les  efforts  des 
pompiers  en  pareils  cas,  il  faut  reconnaitre  que  leur 
phis  grand  succes  consiste  a  empecher  les  flammes 
d'etre  emportees  par  le  vent  et  a  eteindre  les  etin- 
celles  tombees  en  dehors  de  la  zone  en  feu. 

Par  ce  qui  precede,  on  voit  qu'il  est  necessaire 
:le  decouvrir  les  causes  immediates  qui  contribuent 
a  la  propagation  d'un  incendie.  On  a  dit  prece- 
3emment  que,  depuis  cinquante  ans,  36  pour  cent 
ies  pertes  au  Canada  sont  dues  aux  grands  incen- 
hes.  Ce  qu'il  y  a  d'important  a  noter  dans  les  re- 
iherches  actuelles,  c'est  de  savoir  qu'un   seul  in- 


cendie par  20,000  feux  ait  atteint  les  proportions 
d'une  conflagratioin.  Que  la  cause  d'un  feu  soit 
des  fils  electriques  defectueux,  des  rebuts,  des  allu- 
mettes  ou  des  actes  d'incendiaires,  peu  importe; 
les  feux  convmencent  d'une  multitude  de  manieres 
diverses  et  a  differences  heures,  mais  on  peut  dire 
que  le  nombre  de  ceux  qui,  par  leur  rapidite  de  pro- 
pagation, deviennent  incontrolables,  n'atteint  me- 
me  pas  5/1000  d'un  pour  cent. 

Les  incendies  des  conflagrations  sont  sembla- 
bles  a  ceux  qui  caracterisent  chaque  grand  incen- 
die survenu  sur  le  continent  americain,  et  montrent 
que  l'on  peut  classifier  de  la  maniere  suivante  les 
conditions  parti -"ulieres   dont  ils   sont   entoures: 

(1)  La  contiguite  des  constructions  en  bois. 

(2)  La  predominance  (Tee  couvertmes  com- 
bustibles. La  propagation  de  nombreux  incendies 
est  due  aux  bardeaux  enflammes,  qui,  projetes  au 
loin,  par  des  courants  d'air  chaud  communiquent 
le  feu  aux  maisons  a  distance. 

(3)  Les  edifices  individuals  de  grandee  dimen- 
sions ou  d'une  hauteur  excessive,  et  construits  de 
facon  a  repandre  rapidement  la  combustion  interne, 
Ces  edifices  sont  quelquesfois  des  constructions 
continues  d'un  seul  etage,  comme  les  entrepots  des 
quais  do  New  Westminster,  ou  des  batiments  de 
six  etagf^s.  a  linterieur  desquels  il  y  a  de  nombreu- 
ses  ouvertures  verticales,  qui  pennettent  aux  ef- 
fets  coml)ustibles  de  chaque  etage  de  s'enflammer 
presque  simultanement. 

(4)  Le  manque  de  coupe-feu,  tels  que  murs 
de  brique  pleins  et  pare-fenetres.  Le  gaz  et  Fair 
surchaulfr  ne  peuvent  pas  etre  retenus  a  l'inte- 
rieur  d'une  maison  en  feu  et,  par  suite  de  certaines 
conditions,  des  jets  de  flammes.  qui  sortent  par  les 
fenetres  et  les  portes,  peuvent  ignifier  des  cons- 
tructions situees  a  une  grande  distance. 

(5)  Les  systemes  de  service  d'eau  insuffi- 
sants  ou  le  •manque  de  pareils  services.  L'ineffi- 
cacite  de  ces  systemes  a  eu  souvent  pour  cause  la 
faiblesse  des  pompes.  les  ruptures  des  conduits 
pri'.icipaux,  les  hydrautes  geles,  ou  la  vidange  des 
reservoirs  pour  cause  de  nettoyage,  pendant  la  sai- 
son  de  la  secheresse,  sans  que  les  autorites  en 
charge  eussent  au  prealable  pris  les  mesures  n6- 
cessaires  pour  y  suppleer. 

(6)  Le  retard  apporte  a  sonner  les  premiers 
tocsins. 

(7)  L'insuffisance  de  Forganisation  et  de 
l'outillage  des  services  d'incendie.  II  est  arrive 
souvent  que  le  service  des  pompiers  a  ete  serieuse- 
ment  embarrasse,  par  les  accidents  survenus  aux 
appareils,  au  commencement  du  travail  d'extine- 
tion,  ou  par  la  diminution  du  nombre  des  pompiers 
obliges  de  combattre  en  meme  temps  deux  ou  trois 
incendies  a  differents  endroits. 
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En  Ville  et  a  la  Campagne 

Dans  les  cites  de  la  province  de  Quebec,  il  y 
a  le  pouvoir  electrique  et  le  service  d  eau. 

La  Laveuse  et  Tordeuse   Electrique   "S2a- 

f  oam"  et  la  laveuse  a  pressicn  d  eau    Ideal 

se  vendent  le  mieux  dans  les  villes  et  les 

cites. 

Le  long  de  la  ligne  du  pouvoir  de  Shawini- 

gan,  toutes  les  villes  et  nombre  de  fermes 

ont  le  ccurant  electrique.  La  aussi,  la     Sea- 

foam"  se  vend  bien. 
La  plupart  des  fermes  ont  des  mot  eurs  a  gazoline  ou  des  moulins  a 
eau.  L"'Idea!"  est  la  meilleure  laveuse  pcur  de  telles  places. 

Dans  d'autres  endroits,  il  n'y  a  pas  de  pou- 
voir mrecanique.  La  laveuse  "Patriot"  ac- 
tionnee  a  la  main  est  de  bonne  vente  en  pa- 
reilles  circonstances. 

La  Dcwswell,  Lees  &  Co.,  Limited,  a  une 
laveuse  repondant  a  chaque  besoin.  Nous 
faisons  ce  que  demandent  nos  clients. 

Ecrivez-nous  pour  conditions  et  prix  au  commerce 


Dowswell  Lees  &  Co. 


LIMITED 


Representant:    John    R.    Anderson 


36-38  Rue  St-Dizier, 


MONTREAL,  P.  Q. 
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Augmentez  vos    Ventes    en    tenant    la  ligne 

MAPLE  LEAF 

Ces  Fournaises  Durables   sont  Faciles  a  Vendre 


FOURNAISE  QUEBEC 
avec  grilles.  Dessus  cournant 
s'ouvrant  sur  toute  la  gran- 
deur de  la  boite  a  feu.  Sup- 
port tournant  en  nickel  pour 
la  theiere. 


FOURNAISE  QUEBEC  PARLOR 
Dessus  de  fantaisie  et  appuis-pieds 
en    plus   des    Quebec    ordinaires. 


QUE8EC    AVEC     DESSUS    A 

DEUX      RONDS 

commode    pour    la    cuisine. 


Vous  avez  le  choix  parmi  des  grilles  "  Triangulares  "  ou  avec 

"palette  au  centre." 


GRILLES 
TRIANGU- 
LARES. 

Trois  grilles 
se  brassant  se- 
parement  dans 
un  support  re- 
sistant. 


GRILLES 
AVEC    PA- 
LETTE     AU 
CENTRE. 

Grille  ronde  a 
bascule  pour 
I'enlevement 
des  cendres. 
La  palette  du 
cendrier  se  ti- 
re pour  laisser 
passer  le  ma- 
chefer. 


Jolies  et  d'apparence  propre,  peuvent  etre  fournies  sans  grilles  pour  bruler  le  bois 
seulement.  Dessus  tournant  completement.  C'est  le  bon  temps  de  placer  votre  com- 
mande  pour  ces  fournaises  faciles  a  vendre  actuellement. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  brochurette  et  notre  liste  de  prix. 

tuMrAeNeUsApah  THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY  LIMITED 


OTTAWA 


CANADA 


Distributeurs    pour    I'Ouest:    THE    CANADIAN    SUPPLY      COMPANY,    LIMITED,   SASKATOON,   SASK. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "La    Prix    Courant".   s.v.p. 
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"Mon  compte  de 
Banque  a  meilleure 
Apparence — Grace  a 

LA  DAYTON" 


J^i'is  milliers  d'epieiers  progressifs  dans   t..ui    le  Canada    pem    nl    faire   cette  Pourquoi    pas   vous,   aussi?      Pourquoi    l. 

dre  i.i   petite  rraction  de  profits  nets  (|iii  vous  appartienl   ou  qui   apparl  eril   a   votre   famille   ?      Vous  faites  cela   chaque  jour 
lane-   demodee,    sans   precision.      Vous    faites   cela    tous   les  jours  ou   v.qs  commis  le  font   en   essayant   di  les  addition 

'i nl  mental.     Mettez  tin  a  ce  gaspillage.     Ayr/,  une  Balance  Dayton.      Elle   indique  chaque   fraction   d'once  de   toutes  les  m 
ue  vous  iicsez.     Elle  fait   instantan£ment   des  additions  de  prix    qui   vous  donnent   jusqu'a   la   derniere   fraction  d'un   cent  in. 
1/1  Balance  Dayton  est  precise  —  elle  est   faite  an  Canada      -  nous  en   fabriquons  pour  tous  les  genres  de  commerce. 

Soyez   pret   pour  le  gros  commerce   de   I'automne   et   de   I'hiver.      Procurez-vous   votre    Day- 
ton  tout   de   suite.      Ecrivez   aujourd'hui    pour   avoir   notre   catalogue   complet    illustre. 

DAYTON  COMPUTING  SCALES 

Avenues   Royce   et   Campbell,    Toronto,    Ont. 
212   rue   McGill,   Montreal. 

Aussi    a    WINNIPEG    et    VANCOUVER. 

FRANK    E.    MUTTON,  Division    International    Business    Machines   Co.,    Limited.      Aussi   fabricants   des    Enreglstreurs   de 

vice-presi.     et     gerant     general.  temps    International   et   des   machines   a   calculer   Hollerith    a    I'electricite: 
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Augmentez    vos    Ventes    en    tenant   la    ligne 

MAPLE    LEAF 


Le    MONARCH,    un    superbe     poele  de  famille 

Voici  un  poele  indispensable  dans  toutes  les  families.  Vous  constaterez  qu'il  est  de  vente  facile.  II  combine  la 
valeur  exceptionnelle  aux  derniers  perfect ionnements  apportes  a  un  poele.  II  est  d'un  beau  modele  uni  avec  corps 
en  tole  d'acier  6paisse,  contenant  un  fourneau  parfait  avec  thermometre  pour  l'enregistrement  des  degr^s  de  la 
chaleur,  un  r6chaud  d'une  dimension  exceptionnelle,  une  barre  pour  les  linges  de  vaisselle,  le  plus  nouveau  foyer 
avec  les  fameuses  grilles  Duplex  pour  bruler  du  bois  ou  du  charbon.  La  vente  de  ce  poele  donne  un  gros  profit.  II 
se  vend  pour  ainsi  dire  tout  seul  a  cause  de  sa  valeur  exceptionnelle,  de  son  prix  mode>6  et  de  ses  ameliorations 
les  plus  nouvelles. 

La  campagne  de  publicite  nationale  pour  le  Monarch  rend  faciles  les  ventes  de  ce  poele. 
Ecrivez  aujourd'hui   meme   pour  avoir  un  catalogue   ainsi   que   nos   prix. 

Manufacture    par 

THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY,  Limited 


OTTAWA 


CANADA 


Distributeurs    pour    I'Ouest:     THE    CANADIAN      SUPPLY    COMPANY,    SASKATOON,    SASK. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Toujours  plus  qu'on  ne  s'attend 


Si  c'est  la  ce  que  vous  tenez  a  avoir,  vous  ne  courez  pas  grand  risque  d'etre 
desappointe.  Lorsqu'un  client  achete  un  pneu  il  s'attend  a  ce  qu'il  lui  donne 
un  bon  service.  Si  le  pneu  que  vous  lui  vendez  ne  repond  pas  a  ses  attentes, 
vous  ne  pouvez  vous  attendre  de  lui  en  vendre  un  autre.  C'est  tout  le  contraire 
avec  un  homme  qui  achete  un  pneu  qui  lui  donne  satisfaction.  II  n'ira  pas 
acheter  ailleurs  apres  cela — bien  plus,  il  parlera  a  ses  amis  du  bon  achat  qu'il 
a  fait  a  votre  magasin. 


LES   PNETJS 


MALTESE  CROSS 


'Les    pneus    qui    donnent    satisfaction' 


repondent  a  toutes  les  exigences  des  automobilistes  difficiles  d'un  ocean  a 
l'autre.  La  matiere  dont  les  Pneus  Maltese  Cross  eliminent  les  inconvenients 
de  la  route  est  I'une  des  principales  raisons  de  leur  immense  popularite.  Les 
Pneus  Maltese  Cross  sont  faits  des  meilleurs  materiaux  que  l'on  puisse  trou- 
ver  sur  les  marches  du  monde,  et  ils  sont  faits  par  des  experts  dans  la  fabrica- 
tion des  pneus.  Vous  pouvez  en  toute  confiance  recommander  les  Pneus  Mal- 
tese Cross  a  n'importe  lequel  de  vos  clients,  et  vous  pouvez  etre  certain  que  des 
ventes  repetees  suivront.  Etalez-les  regulierement  dans  votre  magasin  et  dans 
vos  vitrines.  De  cette  facon  vous  relierez  votre  magasin  a  notre  campagne  na- 
tionale  de  publicite  et  nous  y  trouverons  profits  tous  deux. 

GUTTA  PERCHA  &  RUBBER,  LIMITED 

Bureaux-chefs  et  fabriques:  TORONTO. 

SUCCURSALES:     Halifax,     Montreal,     Ottawa,     Toronto,     Fort     William, 

Winnipeg,     Regina,     Saskatoon,     Edmonton,     Calgary, 

Lethbridge,  Vancouver,  Victoria. 


En   Scrivant  aux   annonceurs.  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  ».v.p. 
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NA-VAR-LAC 

VERNIS   ET  APPRETS  CELLULOSE   POUR   GHAUSSU- 
RES,  TOUTES  LES  COULEURS  AU  CHOIX  DEPUIS  LE 
TON  UNI  JUSQU'AU  FINI BRILLANT  FRANgAIS 

Specialties  NA-VAR-LAC  pour  Chaussures 

Vernis  email  blanc  pur  ou  gris  pour  chaussures 
en  canevas. 

Vernis-nller  pour  premiere  couche. 

Dissolvant-nettoyeur. 

Vernis  email  pour  finis  brillants  f  rancais. 

Nos  finis  sont  resistants,  flexibles,  ne  s'ecaillent  pas,  ne  craquent  pas  ni  ne 

perdent  leur  couleur. 

Livraison  prompte  —  Qualite  Garantie. 

Les  plus  bas  prix. 

FAITS  AU  CANADA 

Par  une  compagnie  essentiellement  canadienne 

NATIONAL  VARNISH  COMPANY  OF  CANADA 

Fabriques  et  labor atoires :  369  rue  Craig  ouest. 
Bureaux:    120  rue  St-Jacques,  MONTREAL 


En  ftcrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  s.v.p. 
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PAR01C ! 

roofing 


Conseillez  a  vos  Clients 

De  construire  ou  de  faire  leurs  reparations  maintenant. 


TOUS  les  gens  de  votre  localite  qui  ont  une  fabrique,  un  entrepot, 
une  grange,  une  maison,  un  hangar,  une  etable,  un  poulailler 
ou  n'importe  quel  autre  genre  d'edifice,  petit  ou  grand,  sont  des 
acheteurs  en  perspective  des  Produits  Neponset. 
Vous  connaissez  les  gens  qui  peuvent  avoir  besoin  de  ces  produits, 
tachez  de  les  leur  vendre!  Demontrez-leur  pourquoi  il  est  avanta- 
geux,  et  comment  ils  peuvent  economiser  de  l'argent,  en  faisant 
leurs  reparations  ou  en  construisant  avant  l'arrivee  de  la  saison 
humide  et  froide. 


PRODUITS  NEPONSET 

Pour  toutes  les  fins  de  construction 


TOITURE  PAROID  NEPONSET 

La  toiture  ideale  pour  edifice  a  fabri- 
que, entrepots  ou  granges.  Une  toitu- 
re ayant  un  service  de  dix-neuf  ans 
pour  appuyer  sa  reputation  d'etre  la 
meilleure  toiture  preparee  qui  soit  faite 
au  Canada. 

BARDEAUX  JUMEAUX  NEPONSET 

Pour  toiture  de  n'importe  quelle  mai- 
son. Ces  bardeaux  sont  faits  en  deux 
couleurs,  rouge  et  vert,  du  meme  mate- 
riel resistant  que  la  Paroid.  C'est  non 
seulement  la  toiture  ideale  pour  votre 


demeure  mais  vous  pouvez  egalement 
l'employer  avec  un  superbe  effet  sur 
votre  fabrique.    Elle  durera  longtemps. 

PLANCHE   MURALE   NEPONSET 

Pour  reparer  les  murs  endommages  et 
faire  des  divisions.  C'est  la  seule  plan- 
che  murale  sur  le  marche  qui  n'exige 
aucun    fini  ni    decoration    quelconque. 

PRODUITS  NEPONSET 

Feutre  Asphalte,  papier  noir  impermea- 
ble de  construction,  papier  isolant,  ci- 
ment  plastique,  peinture  Neponset,  toi- 
ture de  caoutchouc,  Florian  Neponset. 


Ecrivez  pour  avoir  nos  prix. 


Faits  par 

BIRD  &  SON,  Limited 

HAMILTON,    Ont. 

Fabriques  a  Hamilton,  Ont.,  et  a  Pont  Rouge,  Que. 


Manufacturers   de   toiture,   de    planche    murale    et   de 
feutres  a  toiture. 

Entrepot  a    Montreal:    37   rue   St-Antoine. 


En   ecrivant  aux  annonceurs,  mei\tionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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LES  OUTILS  UNIVERSAL  A  ALESER  DE  NOUVEAU 

80NT  CORRECTS. 

C'est  la  un  fait  prouve  : —  Non  une  prophetic 


1.  La  qualite  du  materiel 
employe  et  la  perfec- 
tion de  la  fabrication. 

2.  Specifiez  V  "UNIVER- 

3.  Plus  d'assurance  de  la 
robustesse  de  PUni- 
versal. 

4.  II  fait  le  travail  qu'on 
exige  de  lui. 

5.  C'est  un  placement 
profitable. 


Cinq     raisons     dans     cette     lettre     pour 
lesquelles  tous  les  garages  devraient  avoir 

L'OUTILLAGE    UNIVERSEL: 


Voici  I'UNIVERSAL  en  ope- 
ration.  Pouvez-vous  vous  dis- 
penser d'un  semblable  outil  ? 

Catalogue     avec     renseignements     complets 
envoye  sur  demande. 


Tel.    6446 


Automobiles    usages    a    vendre 


J.  W.  FREEMAN, 

Atelier   de   reparations  et   garage    Ford 
9654-  -  106  A  Avenue  Edmonton,  Alta. 


5  Juin,  1919. 

P.  A.  C.   MclNTYRE  &  CO., 

Agents  vendeurs  pour  I'Ouest 

Universal    Reboring   Tools 
WINNIPEG,  Man. 
Messieurs, 

En  reponse  a  votre  demande  touchant  notre  expe- 
rience avec  les  outils  Universal  a  aleser  de  nouveau,  il 
nous  fait  plaisir  de  declarer  que: 

II  y  a  environ  deux  ans,  nous  avons  achete  un  outil 
Universal  a  aleser  de  nouveau  et  depuis  nous  avons  alese 
a  peu   pres  trois  cents  moteurs  avec  cet  outil. 

Cet  outil  est  precis  et  fait  le  travail  d'une  manierc 
entierement  satisfaisante.  Nous  le  considerons  comme  un 
placement~tr§s  profitable  et  nous  ne  voudrions  pas  nous 
en  passer  dans  notre  atel ier. 

Vos  tout  devoues, 

J.  W.  FREEMAN, 
Per  A.  F.  Ceburn,  surintendant  de  I'atelier. 


Manufacture  par 


THE  WINDSOR  MACHINE  &  TOOL  WORKS 

WINDSOR    -    ONTARIO 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant".  s.v.p. 
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Community  Plate 
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Pour  ceux  qui  veulent 
ce  qu'il  y  a  de  mieux 

La  cartouche  qui  s'est  fait  si  rapidement  un  nom  en  ayant  la 
poussee  rapide  qui  reduit  en  miettes  les  pigeons  de  terre  et  per- 
met  de  faire  les  meilleures  scores, 

ILSCHOISISSENT  LA 

CANUCK 

Examinez  la  charge  de  la  Canuck  en  coupant  le  cote  au  moyen 
d'un  couteau.  Remarquez  la  forme  solide  avec  le  bon  angle 
qui  assurent  le  fonctionnement  positif  dans  les  armes  a  repe- 
tition. Le  papier  du  corps  de  la  cartouche  est  dur,  mais  il  n'est 
pas  cassant  et  il  ne  se  fendillera  dans  le  tir.  Essayez  la  cartou- 
che pour  la  rondeur,  la  durete  et  l'uniformite  de  la  dimension. 
Attirez  specialement  l'attention  sur  les  bourres.  Remarquez 
comnie  elles  sont  bien  assises,  la  forme  et  la  qualite  du  feutre. 
Des  bourres  bien  assises  ont  un  effet  enorme  sur  les  qualites 
d'une  cartouche  pour  le  tir.  La  proprete  et  la  granulation  uni- 
forme  de  la  poudre  ne  devraient  jamais  etre  oubliees  lorsque 
Ton  fait  voir  la  charge. 

Cette  demonstration  de  la  qualite  interessera  votre  client  et 
fera  faire  des  ventes. 

Toutes  les  cartouches  Dominion  subiront  avec  succes  cette 
epreuve. 

Dominion  Cartridge  Company,  Limited 

120   rue   St- Jacques  Montreal 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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70  %  DE  CES  AUTOS  SONT  LUBRIFIES  AVEC  DE  LA 

POLAEINE  IMPERIAL 


Des  automobiles  de  toutes  les  parties  du 
pays  comptent  sur  la  Polarine  Imperial 
pour  avoir  une  lubrification  efficace.  Plus 
de  soixante-dix  pour  cent  des  automobiles 
du  Canada  sont  lubrifles  avec  de  la  Polarine 
Imperial. 

On  peut  dire  que  sept  sur  dix  des  autos 
qui  passent  devant  notre  porte  donnent  un 
service  satisfaisant  parce  qu'ils  sont  grais- 
ses  avec  la  Polarine  Imperial.  Les  mar- 
chands  qui  vendent  et  recommandent  la 
Polarine  retirent  des  profits  de  la  satisfac- 
tion obtenue  par  les  automobiles  qui  em- 
ploient  la  Polarrine.  11  va  sans  dire  que  les 
proprietaires  achetent  la  ou  ils  savent  que 
Ton  tient  en  stock  la  variete  de  la  Polarine 
qu'il  leur  faut  et  dans  la  quantite  qu'ils  de- 
sirent  acheter. 

Si  vous  ne  tenez  pas  en  magasin  la  ligne 
Polarine  Imperial  complete  vous  eloignez  par 
le  fait  meme  une  grande  partie  de  ce  com- 


merce. Les  clients  qui  se  presentent  chez 
vous  s'attendent  peut-etre  d'avoir  de  l'huile 
ordinaire  lorsqu'ils  vous  demandent  de 
l'huile  —  mais  il  est  probable  qu'ils  espe- 
rent  recevoir  de  la  Polarine  Imperial.  S'ils 
ne  reviennent  i)as,  c'est  peut-etre  parce  que 
vous  ne  leur  avez  pas  donne  de  la  Polarine 
Imperial. 

Si  vous  tenez  a  avoir  70%  des  ventes 
d'huiles  de  votre  territoire  vous  devriez  te- 
nir  en  stock  une  ligne  complete  de  la  Pola- 
rine Imperial  —  alors  vous  donnerez  satis- 
faction a  vos  clients  —  et  ils  reviendront 
pour  avoir  encore  de  la  Polarine  Imperial 
ainsi  que  d'autres  accessoires  pour  leur  au- 
tomobile. 

II  y  a  un  gros  profit  a  faire  avec  la  vente 
de  la  Polarine  Imperial  lorsque  vous  vous 
faites  une  clientele  —  c'est  un  profit  qui 
vaut  la  peine  que  vous  vous  en  occupiez 
pour  le  conserver. 


Ecrivez  au  No  56  Church  Street,  Toronto,  pour  avoir  de  la  littera- 
ture  d'annonce,  des  aides  de  ventes  pour  le  marchand  ainsi  que 
notre  proposition  aux  vendeurs. 


IMPERIAL  OIL  LIMITED 

Manufacturers  et  vendeurs  des  HUILES  aMOTEURS  et  GRAISSES  POLARINE 
Vendeurs  au  Canada  des  huiles  Garyoy/e  Mo6i/oi/s 

SUCCURSALES  DANS  TOUTES  LES  VILLES 


En   ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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BE  UEMTE  PROFITABLE  TOOS  LES  JOURS  DE  L'ANNEE 


GOLD   COIN 


Fer   Electrique   "GOLD  COIN" 


LE  FER  LE  PLUS 
PRATIQUE 

La  saison  des   plus 
grosses    ventes 

commencera 
bientot. 

VOUS  Y  ETES- 
VOUS  PREPARE? 


Nos  FERS  sont 
GARANTIS  SOUS 
TOUS  RAPPORTS 

Cela  ajoute  a  leur 

jolie   apparence  en 

fait  des  ARTICLES 

DE    VENTE 

ASSUREE 


Nous  avons  un  assortiment  considerable  et    des  prix  qui  ne  martqueront  pas  de  vous 

interesser. 


LEWIS     BROS.,     Limited,     Montreal 


Accessoires 
d'automobile 


Tout    en    fait    de    Quincaillerie. 

Fournitures  de  plombiers  et  de  contrac- 

teurs    de    chemin    de    fer,    articles    de 

sport,     coutellerie,     toiture     preparee, 

peintures  et  vitres. 


Accessoires 
d'automobile 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "La    Prix    Courant",   s.v.p. 
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La  valeur  du  service  dun  Gant 


depend  a  la  fois  du  materiel  et  de  la  confection.  Nous  avons 
I'outillage  le  plus  moderne  pour  la  fabrication  des  gants.  Nous 
nous  efforcons  toujours  de  donner  la  qualite  a  nos  produits 
afin  de  conserver  la  clientele  de  nos  vendeurs.  Les  Gants  Ta- 
patco  sont  une  ligne  principale  profitable  qui  ne  connait  pas  de 
morte-saison.  En  demande  tous  les  jours  de  I'annee  pour  la 
vie  au  grand  air  ou  le  travail  a  I'interieur,  ils  sont  reconnur. 
pour  leur  qualite  supreme  —  assurant  satisfaction  a  ceux  qui 
les  portent  —  et  des  ventes  "repetees"  pour  vous. 


"Des  mois  de  duree  avec  chaque  paire" 


THE  AMERICAN  PAD  AND  TEXTILE  COMPANY. 

CHATHAM,    ONTARIO 


Les  gants  de  coton  Tapatco 
sont  faits  en  3  pesanteurs  et 
de  3  modeles: — Gantelet,  poi- 
gnet  tricote  et  haut  avec 
bande   unie. 

Gants  Jersey  et  mitaines  de 
couleurs  tan,  oxford  et  ar- 
doise. 

Pour  I'usage  tres  dur  nous 
recommandons  nos  gants  en 
Canton  epais  avec  bouts  ou 
paume   en    cuir. 


Le 
Peintre 

Luxeberry  dit: 

"Je  crois  que  les  Dupont  out  du  faire  voir  a  tous 
leurs  voisins  les  planchers  que  j'ai  passes  au  LI- 
QUID GRANITE  pour  eux.  J'ai  tellement  de  deman- 
des  pour  finir  des  planchers  comma  "ceux  des  Du- 
pont", que  je  ne  puis  y  faire  face.  II  y  a  des  gens 
qui  ne  veulent  pas  attendre  et  ils  achetent  le  LI- 
QUID GRANITE  et  ils  font  le  travail  eux-memes. 
J'emploie  toujours  le  LIQUID  GRANITE.  Tous  les 
planchers  sur  lesquels  je  l'ai  employe  sont  un  te- 
moignage  durable  pour  moi." 

Le  Liquid  Granite  fait  partie  du  groupe  unique  de  finis 
qui  comprend  I'Email  Blanc  Luxeberry,  le  Fini  Luxeberry 
pour  le  bois,  le  Fini  Berrycraft,  le  Vernis  Luxeberry  Spar, 
etc.  Ces  finis  ont  rendu  le  nom  de  Berry  Brothers  fami- 
lier  chez  les  architectes,  les  peintres  et  les  constructeurs 
de  maison.  C'est  la  raison  pour  laquelle  tous  les  produits 
"Berry"  peuvent  etre  recommandes  avec  tant  de  confiance 
et  qu'ils  sont  si  faciles  a  vendre. 


iRMY" 

Wo  rids      Largest     Makers 

""Varnishes  and  Paint  Specialties^ 

WALKERVILLE,    ONT. 


N^ 
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M.  le  Marchand  de  Quincaillerie 

Etes-vous  en  affaires  pour  faire  un  profit?  La  ligne  de  balances  que 
vous  vendez,  vous  periret-elle  de  faire  concurrence  aux  maisons  vendant 
par  la  poste  tout  en  vous  laissant  une  marge  raisonnable  de  profits? 

— Si  non,  vous  ne  devriez  pas  la  tenir  en  magasin.  Vous  y  ga- 
gneriez  a  donner  suite  a  cette  annonce. 


Champion 
Union 
240  lbs 


Remarquez  le 

nouveau  genre 

de  plateau 


Nous  sommes  en  position  de  vous  coter    les    prix    les    plus    avantageux 
pour  vous  sur  la  ligne  bien  connue    des 

BALANCES  IMPERIAL  STANDARD  &  CHAMPION  JEWEL 

Tous  les  modeles  et  toutes    les  capacities  au  choix. 

Depuis  la  plus  petite  balance  postal e  a   la  plus  grande    balance-true  de 
200  tonnes  pour  cheimin  de  fer. 


Ne  manquez  pas  de 
nous  ecrire  pour  avoir 
notre  gros  catalogue 
descriptif  ainsi  que 
notre  liste  de  prix. 
Vous  y  trouverez  un 
gros  profit. 


Balance  de  menage 
Capacite:   25  lbs. 


Balance  de  menage 
Capacite:    10  lbs. 


Manufactures    par 

THE  BURROW,  STEWART  &  MILNE  CO.,  LTD. 

HAMILTON CANADA 

Agent   pour   l'Est   du    Canada 

JOHN  R  ANDERSON    -    -36  rue  Saint-Dizier,  Montreal. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Acceptee  sans  Discussion 

Tout  le  monde  sait  que  la  S-W-P  est  digne  de  confiance — 
les  clients  savent  qu'ils  n'ont  pas  besoin  de  demander  : 
"Garantissez-vous  cette  peinture?"  Lorsqu'un  client  de- 
mande  de  la  peinture  et  que  vous  lui  montrez  la  S-W-P, 
elle  est  acceptee  sans  discussion. 

La  S-W-P  est  bien  connue  parce  quelle  est  bien  annoncee, 
et  elle  est  tres  aimee  parce  qu'elle  est  bien  preparee. 

Naturellement,  les  gens  en  voyant  la  S-W-P  dans  un  maga- 
sin  assument  que  le  reste  des  marchandises  qui  y  sont  te- 
nues  en  stock  sont  choisies  avec  le  meme  soin. 

"Un  produit  de  la  bonne  qualite  pour  toutes  les  fins". 


ft* 


Sauvez  la  s^gface  et  vous 
sauvez.  tout  a^^yg^ 


sr*&* 


The  Sherwin-Williams  Co. 

of  Canada,  Limited. 

FABRICANTS    DE    PEINTURE.   VERMIS.    ETDECOULEURS     EN     POUDRE 

BROYEUR    DE    CRAINE    DE     LIN 

MANUFACTURES^    MONTItKAL,    TORONTO,      WINNIPEG,    I.ONDRKS,     ANG. 

BUREAUX    ET    ENTR1    >,u      :    MONTREAL,     TORONTO,    WINNIPEG,    VANCOUVER      I.ONDRES,    ANG. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Bees  de  Lampe  et  de  Fanal "  CORRECT " 
(type  a  flamrae  en  eventail) 

De  25  p.c.  a  50  p.c.  plus  de  lumiere  que  n'importe  quel  autre  bee. 


Donnez  un  comman- 
de  d'essai  a  voire  mar- 
chard  de  gros.  Vous  ai- 
merez  ces  bees. 


Nous  fabriquons  ega- 
lement  les  bees 
"QUEEN  MARY"  et 
"  DOMINION." 


THE  SCHULTZ  MFG.  Cf>.  LIMITED 

HAMILTON,     Canada. 

Donnez-nous  le  nom  de  votre  marchand  de  gros  et  nous  vous 

enverrons  un  echantillon. 


Blanc    de    Plomb    Pur 
MARQUE  "TIGER" 


Un  bon  oeintre  se  reconnait  par  la  sorte  de  blanc  de 
plomb  dont  il  se  sert  —  les  peintres  les  plus  soigneux  pour 
leur  travail  considerent  le  blanc  de  plomb  pur  de  la  mar- 
que "Tiger"  comme  I'ingredient  le  plus  important  de  ceux 
qui  entrent  dans  la  composition  de  la  peinture  dont  il  se 
servent. 

De  meme,  un  marchand  se  fait  connaitre  des  peintres 
par  le  blanc  de  plomb  qu'il  leur  vend.  II  n'y  a  pas  de  moyen 
plus  rapide  de  perdre  la  confiance  de  vos  meilleurs  clients 
que  de  leur  offrir  du  blanc  de  plomb  de  qualite  inferieure. 

Le  blanc  de  plomb  de  la  marque  "Tiger"  est  fait  par  une  maison  recommandable  et  depuis 
cinquante  ans  il  a  toujours  donne  satisfaction.  C  haque  paquet  porte  une  garantie  de  sa  purete 
conformement  aux   reglements   imposes  par   le   go  uvernement  federal. 

L'espace  que  Ton  peut  couvrir  avec  une  peinture  depend  entierement  du  blanc  de 
plomb  qui  entre  dans  la  composition  de  celle  dont  on  se  sert.  Une  peinture  dans  laquelle  il  entre 
du  blanc  de  plomb  de  la  marque  "Tiger"  donne  non  seulement  une  couche  d'une  epaisseur  uni- 
forme,  mais,  a  tout  considerer,  devient  la  peinture  la  plus  economique  a  employer — parce  qu'elle 
couvre   un   espace   plus  considerable   et  qu'elle   ne    fendillera    ni    ne   s'ecallera. 

The   Montreal   Rolling   Mills   Co. 

MONTREAL,  QUE. 
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DANS  VOTRE 

MAGASIN- 

FOREUSES  TORDUES  AU 
CARBONE  ET  A 

HAUTE  VITESSE 

WILT 


j(  i 


U.  ii  V 


i\ 


*ivS 
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PERFECT  METAL 


©IIL 


AND  WALLS 


Vous  pouvez  vendre  plus 
de  plafonds  en  metal 

Les  plafonds  en  metal  "Perfect"  de  Pedlar 
donneront  un  jo  I  i  profit  au  marchand  actif, 
parce  que  c'est  le  meilleur  fini  interieur 
pour  une  grande  variete  d'edifices. 
Recommandez-les  pour  maisons,  magasins, 
eglises,  chambres  louees,  ecoles,  salles  pu- 
bliques.  lis  sont  a  I'epreuve  du  feu  et  plus 
durables  que  n'importe  quel  autre  fini  inte- 
rieur, faciles  a  poser,  d'une  apparence  ar- 
tistique,  ne  se  fendilleront  pas  ni  ne  torn- 
beront. 

Nous  avons  une  grande  variete  de  jolis  mo- 
deles  et  de  dessins  de  periode  au  choix. 

The  Pedlar  People  Limited 

(Maison  fondee  en  1861) 

Siege  social  et  fabriques:   Oshawa,  Ontario. 

Succursales:      Montreal,     Quebec,     Ottawa, 
Toronto,  Winnipeg,  Vancouver. 


'.-'  :■' 


PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

FAITS  AU   CANADA 

11    n'est    peut-fitre    pas    gene>alement    connu    que    cos    su] bes 

creations  trouvent  un  march€  dans  plusieurs  pays  du  monde  of) 
des  marchandises  ne  sont  achetfies  qu'a  cause  de  leur  merite 
artistique. 

En  Angleterre,  ces  papiers  a  tapisser  sont  tenus  dans  le  plus 
grand  estime;  en  France,  ils  sont  considered  comme  pouvant 
subir  favorablement  la  comparaison  avec  ceux  qui  sont  fabri- 
ques au  pays  meme;  en  Australie,  en  Nouvelle-Zelande,  a 
Terre-Neuve  et  au  Sud-Africain,  ils  jouissent  d'un  renom  p\- 
ceptionnel.  Les  Canadiens,  surement,  ne  vont  pas  mettre  de 
cote  des  marchandises  fabriquees  au  pays  pour  acheter  des 
papiers  a  tapisser  importes  qui  ne  les  surpassent  pas  en  boaute 
du  dessin  et  des  couleurs  ni  dans  l'excellence  de  leurs  traite- 
ments  techniques. 


Les  papiers  "Tout  rognes"  Staunton  sauvent  du  temps  et  du 
travail  dans  la  pose  de  la  tapisserie  et  ils  assurent  un  travail 
parfait. 

Lorsque  vous  achetez  des  papiers  a  tapisser,  faites-vous  mon- 
trer  les  papiers  Staunton.  Ils  sont  en  vente  chez  tons  les  prln- 
cipaux  marehands  de  papiers  a  tapisser  du  Canada. 

STAUNf  ONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles  de  ventes  a   Montreal:   Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


■  ■ 
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Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en  bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oQ  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 


II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 


J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas      -      -     Ontario 


■■ 
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Plus  cTun  Marchand 

Fait  de  l'argent  supplementaire 

facilement  et  rapidement  en  placant  de 
bonnes  commandes  pour  les  produits 
DENNIS  dans  sa  localite. 

C'est  peut-etre  l'hote»-de-ville,  une  ecole  ou  une  fabrique 
qui  a  besom  d'une  echelle  de  sauvetage  —  un  magasln,  une 
residence  privee,  un  hotel  ou  une  maison  a  appartements  a 
peut-etre  besom  d'une  marquise,  de  chassis  de  protection  en 
Droche,  d  une  cloture  ou  une  barriere  en  fer  —  une  fabrique 
a  probablement  besoin  d'une  garde  de  protection  pour  ses 
machines  ou  une  affiche  sur  son  toit  —  une  banque  ou  un 
bureau  a  parfois  besoin  d'un  grillage  en  cuivre  ou  en  bronze, 
d  un  grillage  de  comptoir,  cages,  guichets,  etc.,  ou  une  separa- 
tion complete  en  broche  —  ou  une  eglise  est  sur  le  marche 
pour  des  garnitures  en  cuivre,  des  tablettes  commemoratives 
ou  une  balustrade  —  dans  chaque  ville,  il  y  a  des  douzalnes 
de  commandes  a  prendre  pour  les  marchands  actifs  et  pro- 
gresses. Nous  vous  aidons  avec  des  estimes,  specifications  et 
traces  bleus.  Vous  n'avez  pas  besoin  d'avoir  un  stock  pour 
vous  engager  dans  ce  commerce  profitable  qui  ne  vous  em- 
?  5.unu  ement  de  vous  occuper  du  votre.  Ecrivez-nous  au- 
Jourd  hui  pour  avoir  un  catalogue  en  francais  et  de  plus  am- 
ples    renseignements. 

THE  Dennis  Wire  and  Iron 
Works  Co.  Limited 


London 


B 


ureau 


Halifax 
Hamilton 


Montreal:     1328 
l'Hotel-de-Ville. 

Tel.    St-Louis,    533 


avenue 


Montreal 
Winnipeg 


Ottawa 
Calgary 


Toronto 
Vancouver 


II     y     a     sans     cesse 

une  demande 
pour      des      bonnes 

Epingles  a 
Linge 

AGENTS:  MeFarlane  & 
Field,  Hamilton  ;  lioivin 
et  Grenier,  Quebec:  De- 
lorme  Freres,  Montreal; 
J.  H.  White,  St.  John, 
N.B.;  H.  D.  Marshall, 
Ottawa  ;  Toinlinson  & 
O'Brien,  Winnipeg;  Op- 
penheimer  Bros.,  Vancou- 
ver; Harry  Home  Co., 
Toronto. 


The  Megantic  Broom  Mfg.  Co. 

LIMITED 
Manufacturers    de    Balais,    d'Epingles    a 

LAC  MEGANTIC,  QUE. 


Nous  fubi'iquons  toutes  especes  de  Scies  Circulaires  a  dents  solldes 

et  a  dents  rapportees.     Quel  que  soit  le  genre  de  Scies  que  vous 

desirez,  nous  pouvons  vous  les  faire. 

Reparations  gen£rales  sur  Scies  telles  que: 

Vieilles  Scies,  k  dents  solides,  converties  en  dents  rapportees,  ou  a 

dentes  rapportees  converties  en  dents  solides. 

Scies  passees  au  feu  reparees  a  neuf,  a  dents  solides,  ou  a  dents 

rapportees. 

Dents  et  Sections  de  Scies  SIMONDS  et  R.  HOE. 

I  Tinandez  nos  prix  avant  de  placer  vos  commandes  ailleurs. 

LA  MANUFACTURE  DE  SCIES  DE   LEVIS 

LEVIS,  QUE. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.vp. 
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Tole    Galvanisee 

de  LYSAGHT 


QUEEN'S 


HEAD' 


CANADA 

Sans  contredit  la  meilleure 

Agents  pour  le  Canada. 

A.  C.  Leslie  &  Co.,  Limited 

560   rue   St-Paul   ouest 
MONTREAL 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  prates  h  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a.  Dou- 
bler  et  k  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
k  Tapisser  et  k  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:  82  Rue  McGill,  MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  k  Papier, 
Joliette,  Qu6. 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  6couler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  Ventes,  un  hon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  r6p6t6es.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


»* 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE" 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  qualite. 
Demandez   notre  carte  des  couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia   Turpentine  Co. 

Terebenthine,   huile  A   peinture,   blanc  de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clarke MONTREAL 
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L'annonce  illustee  ici  fait  partie  d'une  serie  qui  est  pu- 
bliee  dans  les  quotidiens  et  les  magazines  d'un  ocean  a 
Pautre.  Les  marchands  peuvent  profiter  de  cette  pu- 
blicity en  donnant  une  commade  immediatement  a 

LAMONTAGNE  Limitee, 

MONTREAL 


En   jorlvtnt   aux   annonceura,  menWonner  "Le   Prix   Courant",  a.v.p. 
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M.    MOORE. 
gerant  pour  1'ouest. 


M.    TOBER, 

Representant    pour    I'Ontario    de 

la     quincaillerie     pour 

constructeurs. 


District    de    Hamilton 
Representant: 

M.    KEMP. 


M.    YOW, 

Representant     de     Quebec     pour 

poeles  et  fournaises. 


M.   J.   G.    FRASER, 
gerant  general. 


LesHommesqui 

s  interessent  activement  a 

votresucces 

Un  service  efficace  et  une  chaleurense  co- 
operation sont  les  principes  qui  r^gissent 
toutes   nos  transactions' avec  le  commerce. 

Voir  votre  commerce  prosperer  et  y  contri- 
buer  est  l'ambition  de  chacun  des  membres 
du  personnel  de 

THE    HAMILTON    STOVE    & 
HEATER  CO.,  LIMITED 


M.    F.    G.    FRASER, 
gerant  des  ventes. 


HAMILTON 


ONTARIO 


Successeurs  de 


Gurney,  Tilden  &  Co., 

Limited' 

"75  ans  de  bonne  fabrication  continuelle" 

Bureaux-succursales  et  entrepots:   Winnipeg, 
Vancouver,   Montreal. 


M.     BENNETT, 

Representant      de      Toronto      et 

Test    d'Ontario    pour    les 

poeles  et  fournaises. 


M.  AUTHIER, 

Representant  pour  le  Quebec  de 

la    quincaillerie    pour 

constructeurs. 


Provinces    Maritimes 
Representant: 

M.    C.    NICOLL. 


M.     SPENCER, 

Representant      du      sud      et     de 

I'ouest     d'Ontario     pour 

poeles  et  fournaises. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Qualite 


Economie 


Tenez  la  ligne  de 
poeles  qui  donne  sa- 
tisfaction a  la  clien- 
tele et  votre  com- 
merce de  poeles  sera 
profitable. 


POUR  QUE  LES  CLIENTS  VIENNENT  CHEZVOUS  PRENEZ  EN  STOCK 
ET  ETALEZ  LES  POELES  "SOUVENIR"  EN  FONTE  ET  EN  ACIER. 

Ccs  poeles  sum  aimes  ilcs  menageres  pane  <iu'ils  repondent  exactemenl  ;'»  leura  beaoins.  Nos  ponies 
8on1  les  meilleurs  aur  Ie  man-lit'  el  nous  lcs  offrons  a  dea  prlx  qui  laissent  una  bonne  marge  de  profits 
aux  marchanda  qui  lcs  tiennenl  en  stock.  Les  car  acteriatiques  principalea  de  nos  poeles  sonl  la  "QUA- 
LITE  ET  L'ECONOMIE  DTJ  COMBUSTIBLE".  Une  comparison  fait  vite  voir  leur  SUPERIORITE. 
Pour  vous  faire  de  nouveaus  clients  et  garder  ceux  que  voua  avez  rtejii.  ecrivez  pour  avoir  notre  cata- 
logue ainsi  que  notre  liste  de  prix.     Nos  poeles  feront  le  reste. 


No 
8-18  CarrS 
9-20  CarrS 
9-22  Carr<§ 
9-20  Reservoir 
9-22  Reservoir 


Boite  a  feu        Botte  a  feu 
Ronds        Fourneau        pour  le  charbon   pour  le  bois        Dessus 
6-8"        16  x  16  x  10*4      14  x  6  x  6V2      16  x  6  x  6%  38  x  25% 
15  X  6  X  7  21   x  7  x  7      28  x  40 

17  x  7  x  7  23   x  8  x  S       28  x  42 

28  x  45 
26  x  46 


4-9"  2-0"  18  x  18  a  10y2 
6-9"       20  x  20  x  12 


Hauteur 

Poids 

Prix 

31 

300 

$49.S0 

32 

350 

52.95 

32 

390 

56.65 

HO 

60.85 

150 

64.50 

THE  HAMILTON  STOVE  &  HEATER  CO.,  LIMITED 

SUCCESSEURS     DE 

GURNEY,  TILDEN  &  CO.,  LIMITED 


"75  annees  de  succes  dans  la  fabrication" 

HAMILTON.    ONTABIO 


Siege  social  et  usines: 

Hamilton,  Ont. 

Maison  fondee  en  1843. 

Entrepots  et  bureaux  a  Winnipeg: 
134J/2   Higgins  Ave. 

A  Montreal: 
167  rue  McGill. 


Agences  et  salles  d'exposition: 
Charles   Rankow,   Durban, 
Afrique-Sud:    Webb   Bros., 
Georgetown.   Demarara, 
Guyane  Anglaise:    Edward 
Le  Bas,  64-68  Broad  St., 
New-York:    Dock   House, 
Billiter  St.,   Londres,  E.C.  3 
Angleterre. 


Ad r esse  par  cable:  "Hastco",  Code  Western  Union 
Tetegraphe -et  Code  A.  B.   C.   5me  Edition. 
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Les  Kribs  font  faire  de  largent 


I^TCS  MACHINES  A  LAVER  KRIBS  ne  manquent  jamais  d'etre  une  source:  ininterrompue  de  profits  pour 
les  marchanrls  qui  les  vendent  parce  qu'elles  nt:  manquent  jamais  de  donner  un  service  entifireinent  satis- 
faisant  an  client  qui  les  achete. 

C'EST  UN  VERITABLE  PLAISIR  que  de  vendre  ces  machines,  dont  les  avantages  sont  si  superieurs  a. 
ceux  des  autres.  Le  bois  qui  entre  dans  leur  construction  —  du  cypres  choisi  —  et  le  soin  avec  lequel 
elles  sont  faites  sont  des  exclusivites  attrayantes.  Les  ENGRENAGES  DECOUPES  rendent  impossible 
le  glissement  ou  le  relachement  de  la  marche  —  un  inconvenient  que  l'on  constate  souvent  avec  les  en- 
grenages  fondus  ordinaires.  Le  MECANISME  RECOUVERT  et  la  distribution  faite  avec  soin  du  poids  de 
l'appareil  —  ce  qui  evite  la  trop  forte  tension  sur  les  pentures  ainsi  que  le  bris  du  couvercle  —  sont  d'ex- 
cellents  arguments  de  vente  employes  chaque  jour  par  des  centaines  de  marchands  enchantes  de  vendre 
cette  ligne  de  machines  a  laver. 

L,a   LAVICUSE   ELECTRIQUE  KRIBS   offre   tous   les   avantages   de   la   machine  la  plus   moderne   a    un    prlx 
raisonnable.       Son    service    est    merveilleux    sans   occasionner  unc  forte  depense. 
A  l'electricite,   par  moteur  a  gazoline,   par  moteur  hydraulique  ou  &  la  main. 

Catalogue   illustre  et  liste  de  prix  sur  demande. 


William  A.  Kribs  Co.,  Limited 

HESPELER,  ONTARIO 

Fabricants  de  trues  de  tous  genres  pour  la  manutention  des  marchandises. 


K 


K 


La  Confiance 

compte  pour  les  deux-tiers 
dans  le  succes  d'une  vente. 

LA  PEINTURE 


inspire  confiance.  La  qualite  et  la  con- 
fiance  sont  des  facteurs  dominants  en 
matiere  de  peinture,  et  les  Peintures 
Ramsay  possedent  ces  deux  elements. 

Ecrivez  nous  an  snjet  de  notre  proposition  an  marcband. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 


A.  Ramsay  &    Son    Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 


Voulez-vous  gagner 
de    Targent    extra  ? 

Nous  vous  en  fournissons  le  moyen.  Nous  payons 
25c  et  plus  pour  chaque  rapport  relatif  a  la  cons- 
truction nouvelle  dans  votre  locality. 

Pour  gagner  cet  argent,  il  suffit  de  nous  envoyer 
les  renseignements  suivants  concernant  les  projets 
de  construction  dans  votre  region:  1°  Nom  et  adresse 
du  propri6taire  et  de  l'entrepreneur  g6ne>al;  2°  Cout 
approximatif  de  la  construction;  3°  A  quoi  est  destine 
l'^difice;  4°  Les  mat^riaux  a  employer  pour  sa  cons- 
truction; 5°  Qui  achete  les  mat6riaux;  6°  Si  le 
travail  est  commence^  a  quel  point  il  en  est. 

C'est  la  un  travail  que  chacun  peut  faire  sans  nuire 
a  ses  affaires  courantes  et  une  source  de  profits  que 
nul  ne  doit  n^gliger. 

Bien  entendu  pour  que  l'information  fournie  ait  de 
la  valeur  pour  nous,  il  ne  faut  pas  qu'elle  nous  ait 
d6ja  6te"   fournie   d'autre   source. 

Profitez  de  notre  offre:  elle  est  avantageuse. 

McLean  Daily  Reports,  Limited 

42  Rue  St-Sacrement,         MONTREAL  (P.Q.) 


En  «erlv»nt  «ux  «nnonc*ur»,  mentlonna*  "Le  Prix  CoUrant",  «.v.p. 
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Messieurs,  voici  la 

Nouvelle  Filiere  a  Vis  de  Reece 

Je  declare  que  c'est  un  splendide  outil  pour  Poutillage 
de  votre  atelier.  Vous  y  gagneriez  a  prendre  note  des 
avantages  enumeres  ici  et  de  les  comparer  avec  ceux 
des  filieres  dont  vous  vous  servez  actuellement. 

Reglable 

Cette  filiere  offre  tous  les 
avantages  d'un  coin  a  vis  so- 
lide  sans  un  seul  de  ses  in- 
convenients.  Pour  fileter  plus 
petit,  il  suffit  de  serrer  les 
ecrous  de  reglage  sur  les 
deux  cotes  du  collet.  Pour  fi- 
leter plus  grand,  desserrez  ces 
ecrous,  devissez  le  chapeau, 
poussez  les  coussinets  et  res- 
serrez  le  chapeau. 

Robuste 
La  partie  du  collet  qui  sert  de 
guide  est  fondue  solide  a  me- 
me  le  collet  dont  il  fait  partie. 
Les  coussinets  ne  peuvent  se 
desserrer  pour  entailler  le  fi- 
letage.  Lisez  ceci  encore  une 
fois,  c'est  un  avantage  im- 
portant. 

Adaptable 
Vous  qui  vous  servez  de  coins 
a  fileter  a  la  main,  vous 
apprecierez  ceci:  les  deux 
coussinets  etant  exactement 
semblables,  ils  peuvent  etre 
interchanges  dans  le  collet  et 
Ton  peut  s'en  servir  sur  un 
tour  ou  une  autre  machine. 
Vous  savez  ce  que  cet  avan- 
tage offre? 

Efficacite 
Vos  employes  peuvent  faire 
des  filetages  tout  pres  d'un 
epaulement  avec  les  coussi- 
nets de  Reece  et  ils  peuvent 
faire  un  filetage  parfait  en 
une  seule  operation.  II  n'est 
pas  necessaire  "de  tourner  et 
de  detourner"  I'outil. 

A  present  allez-vous  faire  ceci? 

Procurez-vous  une  filiere  chez  votre  marchand  ou  directe- 
ment  de  nous,  essayez-la  en  comparant  son  travail  avec  celui 
de  n'importe  quelle  autre  filiere,  et  remarquez  la  plus  grande 
efficacite  obtenue  avec  la  Filiere  de  Reece. 

Nous  laisserans  cet  essai  prouver  nos  affirma- 
tions. Par  suite,  dites-nous  ou  envoyer  la  filiera 
d'essai. 

BUTTERFIELD  &  CO.,  M.   ROCK  ISLAND,  QUF. 
CANADA 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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A  tous  nos  clients  qui  ne  nous  ont  pas 
encore  confie  leurs  commandes  pour 
les  fetes,  nous  prenons  la  liberie  de  les 
inviter  a  le  faire  immediatement. 
Le  surcroit  d'ouvrage  que  nous  avons 
actuellement  nous  porte  a  croire  que 
nous  serons,  avec  regret,  dans  l'impos- 
sibilite  de  remplir  toutes  les  comman- 
des que  nous  recevrons  aprss  le  quinze 
(15)  novembre. 

La  Cie  Wisintainer  &  Fils  Inc. 

Bureaux  et  Salle   d'Echantillons: 

58  et  60  BOUL.  37-LAURENT. 

Manufacture:  7  RUE  CLARKE, 

MONTREAL,   Que. 


LES  PORTE-OUTILS  "ACRIPPA"  DE  WILLIAMS 


Economisent  considerablement  le  temps  de  la  ma- 
chine a  I'ouvrage;  font  perdre  le  moins  de  temps 
possible  pour  cause  de  reparations  et  necessitent 
moins  de  changement  entre  les  ouvrages. 

Tenus  en  stock  en  un  grand  choix  de  dimensions 
pour  tous  les  ouvrages  faits  a  la  machine,  y  compris 
des  tours,  des  perceuses,  des  raboteuses,  des  Ileuses, 
des  decoupeuses  et  autres  machines  a  bols. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  brochurette  traitant  des 
outils  pour  machinistes. 

J.   H.   WILLIAMS  &  CO., 

122    Richards    Street,    Brooklyn,    N.-Y. 

Repr§sentants  canadlens: 

THE    CANADIAN     FAIRBANKS-MORSE    CO., 

Montreal  et   Quebec 


Notre  assortiment  considerable  deBOULONS  A  VOITURE 
et  A  MACHINE,  DE  VIS  A  CARROSSERIE,  RIVETS, 
FTROUS  ET  RONDELLES  (washers),  ECROUS  CAKKts 
It  HEXAGONESV PENTURES  DE  PORTES  DE  GRANGE 
ET  DE  BARRIERS  AVEC  CROCHETS  POINTUS,  assurt 
des  commandes  remplies  rapidement  et  une  expedition 
prompte.  NOTRE  QUALITE  ET  NOS  PRIX  PLAISENT  A 
TOUT    LE    MONDE. 

LONDON  BOLT  &  HINGE  WORKS 

fences  a    Monte   -  ^J^^'sl^ 

Winnipeg  London,  Canada. 

Vancouver 


RESERVOIRS    A   GAZOLINE 

RESERVOIRS    DE    PREMIER    ORDRE    SOUDES    ET    EPROUVES 
Pour  emmagasinage  ~^^u-^e»"0^~-pproprlff; 

Un  reservoir  de  haute  qualm 
completement  soude  a  l'acier 
ce'qui  le  rend  pratiquemen' 
d'une  seule  piece.  Peine  l 
l'exterieur  avec  de  la  pein 
ture  noire  anti-rouille  et  l 
l'epreuve  de  l'acide.  lis  son 
pratiquement  a  l'epreuve  d 
la  rouille  et  des  matiere 
corrosives.  lis  sont  faits  pa 
des  ouvriers  experts.  Nos  re 
servoirs  sont  fabriques  con 
formement  aux  exigences  Q 

CToyonl  que  nos  prix  vous  interesseront,  car  lis  sont  trts  ntoor 
nobles  Rien  de  mieux  pour  emmagasiner  de  la  gazoline.  To  J 
dimensions  Sites  sur  commande.  Ligne  complete  de  pompes  m< 
surant  automatiquement. 

Ecrivez  pour  brochure. 

THE  STEEL  TROUGH  &  MACHINE  CO.,  Limite 

TWEED,   ONTARIO,  CANADA. 
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Un  article  de  bonne  vente  pour  les  fetes 


FORMAT  DE  POCHE 


Gillette 

Le  rasoir  le  plus  compact  sur  le  marche;  au  complet  et  pret  a  l'usa- 
ge  a  un  moment  d'avis.  Le  modele  et  la  distinction  de  l'etui  en  pho- 
que  grenele  donnent  a  ce  rasoir  un  attrait  tout  special  comme  "ca- 
deau". 

Le  Rasoir  de  Surete  Gillette  est  l'un   des  articles   les  plus  faciles  a 

tenir   en   stock  et  a  vendre.      II  occupe  tres  peu  d'espace  dans  le  ma- 

gasin;  il  se  prete  tres  bien  a  des  etalages  artistiques  de  vitrines  et  de 

comptoir,  et  il  donne  un  joli  profit. 

Chaque  annee,  a  Noel  et  au  Jour  de  l'An,  des  milliers  et  des  milliers 

de   rasoirs   de  surete  Gillette  sont  vendus    dun    bout    du  Canada    a 

l'autre. 

$5.00  est  un  prix  pour  Noel,  et  a  ce  prix  vos  clients  peuvent  acheter 
n'importe  quel  modele  Gillette:  Le  format  de  poche,  le  modele 
Bouledogue,  le  modele  Aristocrate  ou  le  modele  ordinaire. 

The  Gillette  Safety  Razor  Co.  of  Canada,  Ltd. 


73,  rue  St-Alexandre. 


Montreal,  Que. 


MADE  IN 


CANADA 


KNOWN  THE 


WORLD  OVER 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures  et  Vernis, 
Huiles,  Vitres,  Materiaux  de  Construction,  etc. 

EN  GROS  SEULEMENT 


NOS  voyageurs  sont  actuellement  en   route   pour  vous  visiter;   ils  vous  offriront  les  dernieres 
nouveautes  de  I'annee. 
W%  ESERVEZ   quelques   minutes  d'examen    a    leurs  echantillons,  ce  ne  sera  pas  du  temps  perdu 


L 

N 


pour  vous. 
EUR  collection  d'articles  est  aussi  complete  que  possible  et  presente  un  assortiment  des  plus 

varies. 
OS  prix  ont  ete  etablis  avec  soin,  vous  ne  pouvez    manquer    de    les    trouver    avantageux    et 

nous    esperons    que   vous    voudrez    bien    nous  donner   la   faveur  de  vos   ordres,  que   nous 


remplirons  a  votre  entiere  satisfaction. 


L.-H.  Hebert  &  Cie.,  (Limitee) 


-    -    IMPORTATEURS 

297  et  299  rue  Saint-Paul. 


MONTREAL 


I WJBJM  fr-Hfflft 


jL 


hi 


LA    CLOTURE    DE 
BASSE-COUR   "PEERLESS" 

La   sorte   qui    endure  —  en    place   pour 
rester    et    plaire  —  parce    qu'elle    dure. 
Elle  a  belle  apparence  et  ne  bouge  pas 
— "elle   reste   ou   on   l'a   mise".      C'est 
l'amie  du  marchand.  Vous  pouvez  don- 
ner  la   plus   complete   des   garanties  — 
nous  vous  y  autorisons.    Nous  fabriquons 
cette  cloture  avec  de  la  broche  d'acier  "open 
neart",  dont  toutes  les  impuretes  ont  ete  eli- 
minees,   et  dont  toute  la  force   et  les  quaktes 
de  duree  ont  ete  conservees.  La  cloture  de  basse- 
cour  Peerless  est  extra  forte,  solidement  galvani- 
see-  elle  ne  peut  ni  flechir,  ni  rouiller,   elle  ne  perd 
jamais  de  sa  forme,   enclot  a  l'interieur  et  ecarte  a 
l'exterieur,   petits  et  grands  animaux. 

La  Volatile  paiera  la  dette  de  Guerre 
La  boucle  Peerless  maintient  les  fils  aux  intersections 
dans  une  griffe  solide  qui  ne  peut  glisser.  Comparez-la 
a  toute  autre  cloture  de  ferme.  La  cloture  Peerless  est 
fabriquee  pour  supporter  toutes  epreuves.  Elle  est  du- 
rable   Remarquez  le  retrecissement  des  espaces  dans 
le   baspas    de   planche   de   bouchage   necessaire   en 
bas  '  Elle  retient  les  petits   poussins   et  garde  les 
animaux  a  l'interieur  ou  a  l'exterieur. 

Ecrlvez  pour  notre  proposition   au   marchand. 
Nous  vous  montrerons  ou  il  y  a  de  gros- 
ses affaires  a  faire  pour  pares,  pelouses, 
cimetieres,    clotures    simples    et    orne- 
mentales,    pour    fermes,    ranches,    et 
tous  besoins. Ecrivez   pour  catalogue. 
ThC  BANWELL-HOXIE  WIRE 
FENCE  CO..  Ltd. 


,  Winnipeg, 
Man. 


Hamilton, 
Ont. 


Prenez   en   stock 
le 

TUE-MOUCHES 

de     J.     B.     CHOUINARD 

qui  detruit:  poux,  mites,  punaises,  coquerelles,  mouches, 
etc.  Ne  renferme  pas  de  poison.  Se  vend  25c  la  boite 
ou  un  soufflet  rempli  de  poudre  pour  30c.  Les  condi- 
tions et  prix  que  nous  offrons  aux  marchands  leur  lais- 
sent  un  superbe  profit.    Echantillon  gratis  sur  demande. 

Adresser  toute  correspondance  a 

J.  B.  CHOUINARD,  Montmagny,  Que. 


Sieges  de  chaise— Faits  de  trois  placages 

Modeles  reguliers 

Tous  les  sieges  C.V.C.  sont  faits  du 
meilleur  materiel,  bien  colles,  d'une 
jolie  forme  et  troues  avec  soin;  les 
coins  des  sieges  sont  bien  arrondis, 
les  bords  polis,  passes  au  papier  sable 
et  finis  avec  du  veritable  vernis  a 
bancs  d'feglise. 

Faites  venir  des  echantillons  et  com- 
parez-les  avec  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque. 

Canadian  Veneering  Co.,  Inc 

ACTON   VALE,  QUEBEC 

Dlstributeurs:   Richardson  &  Bureau,  55  ru| 
St-Frs-Xavier,   Montreal. 


CANADA 
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No.   £>43    Red    Runner 

La     meilleure     roulette     flexible 

avec    lisses   couvertes 


Royal    Trolley 
Roulette    pour    porte    de    maison 


i>io.  Z6T>    Kouiettes   d'Angle 
Excellentes   pour  portes  de   garage 


g    genres    —    Ligne    complete 


Nous  enverrons  avec  plaisir 
notre  catalogue  (160  pages)  com- 
plet  a  qui  nous  en  fera  la  demande. 

Ecrivez-nous  pour  prix  sur  tout 
ce  qui  peut  vous  interesser,  a 
notre 


Bureau   de   Montreal 


Lorsque  vous  etes  de  passage  a 
Montreal  venez  a  notre  bureau  et 
a    notre    salle    d'echantillons 

290  rue  St-Paul   Quest 


Absorbe-chocs    H.   &    D.    Rend   doux 
aux  Fords  les  mauvais  chemins 


No.  321.   Roulette  Trolley  Cham- 
pion,  sans    egale 


No.    11.   Support-troney   de   porte 

de  maison,  silencieux  et  d'un 

roulement   facile. 


Echelle    de    magasins.     Tous 
genres 


fcchards  Wilcox: 


Support  de  Porte  de  garage 


AICHARO& 
WILCOX^ 

*©wdo* 


Canadian  Company, tie  (^ 

London,Ontario. 


En   ficrivant  aux  anneneeurs,  mentionnez  "Lt   Prrx   Gourant",  s.v.p. 
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RANDS  HOMMES,  grandes  transactions;  quels  merveilleux 
evenements  surgissent  avec  le  "Traction"  accomplissant 
un  role  silencieux  mais  utile: 


Le  pneu   Dunlop  Traction  Tread  est  une  Obligation  de  valeur 


en  or. 


L'emploi    du    Dunlop    Traction    Tread    veut   dire:  —  Action    de 

preference. 
Le  Dunlop  Traction  Tread  est  une  force  en  Reserve. 
N'importe  lequel  de  ces  Pneus  plait  quand  meme. 

Dunlop  Cord  —  "Traction",  "Ribbed". 

Dunlop      Fabric  —   "Traction",      "Special",      "Ribbed", 

"Clipper",    "Plain". 


Dunlop  Tire  &  Rubber  Goods 
Co.,  Limited 

291-3-5   RUE   CRAIG   QUEST,    Montreal 


La  ligne  Dunlop  consiste  en  pneus  de  haute  quality  pour  Automobiles, 
Camions  automobiles,  Bicycles,  Motorcycles  et  Voitures;  et  en  caoutchoucs 
de  haute  quality,  tels  que  Bandages,  Bourrelets,  Boyaux  a  incendie  et 
Tuyaux  en  general,  Manches  pour  Dragues,  Fournitures  Militaires,  Nattes, 
Tuiles,  Talons  et  Semelles,  Ciments,  Chaussures  en  caoutchouc,  Balles  de 
"Golf",  Tampons  pour  fers  a  cheval.  Produits  de  toutes  descriptions  en 
caoutchouc  moule\  Fournitures  pour  les  fermiers,  les  plombiers  et  les  che- 
mins  de  fer.  Sp6cialit6s  generates  en  Caoutchouc. 


v  Masters  of  "theRoetcT. 


m 


m 
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VITRERIE 

GENEBALE      POUR      CONSTRUCTION 

16  ONCES,  21  ONCES,  26  ONCES,  29  ONCES,  34  ONCES  U  39  ONGES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces  biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons   expedier  toutes   commandes 

promptement. 

Catalogues   et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  speciality. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COMPANY.     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"  de 


Une  liene  populaire  et  profitable  durant  toute  l'annee. 
Vos  clients  la   connaissent  grace  a  notre  publicite 


MAXWELL'S  LIMITED, 


St.  Mary's,  Ont. 


AUX  MARCHANDS  DE  LA  CAMPAGNE 


VENDANT  directe- 
ment  aux  mar- 
chands,  nous  sommes 
en  position  de  leur 
offrir  des  prix  qui  fe- 
ront  surement  leur  af- 
faire. Le  fait  que  la 
bouilloire  illustree  ici 
est  pour  ainsi  dire  in- 
dispensable a  tous  les 
cultivateurs  assure  la 
vente  facile  et  raplde. 
Une  commande  d'essai 
vous  prouvera  que  la 
vente  de  cette  bouil- 
loire est  profitable. 
Ecrivez  aujourd'hui 
meme  pour  avoir  no- 
tre circulaire  alnsi  que 
nos   prix. 

FONDERIE 
DE  L'ISLET 

Limitee 

L'ISLET     STA.,     Que\, 

Canada 


Pour  vos 

ENSEIGNES  ET  CARTES  D'ETALAGE 

allez  chez 

Brouillette    &   Stanway 

4  RUE  CRAIG  OUEST, 

Montreal. 

Tel.,  Main  2685 

Telephonez    et    notre    representant    ira    vous    voir 
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DE  QUELS  ARGUMENTS 

VOUS  SERVEZ-VOUS  dans  la  VENTE  des  DEMI-SEMELLES  ? 


I 


NSISTEZ-VOUS  sur  la  lon- 


gue 


luree 


et    V 


economie 


Alors  les  millions  de  gens  qui 
sont  enthousiastes  des  Neolin 
secondent  vos  dires.  Car  les 
Neolin  donnent  une  longue 
duree — comme  demi-semelles 
aussi  bien  que  sur  des  chaus- 
sures  neuves. 

Parlez-vous  du  confort?  Alors 
les  Neolin  donnent  le  plus 
grand  confort  possible — em- 
pechent  de  glisser  et  elles  sont 
flexibles. 

Parlez-vous  de  la  valeur? 
Alors  la  marque  Neolin  etam- 
pee  sur  la  semelle  represente 
une  qualite  connue.  Elle  don- 
ne  a  votre  prix  une  significa- 
tion definie. 


Votre  commerce  de  demi- 
semelles  deviendra  de  plus  en 
plus  profitable  si  vous  voyez  a 
ce  que  les  demi-semelles  que 
vous  vendez  soient  telles  que 
vous  les  representez  en  les 
vendant. 

Ne  vous  laissez  pas  induire  a 
accepter  une  contrefacon. 
Specifiez  une  quantite  —  que 
la  plus  grande  partie  de  votre 
stock  soit  composee  de  demi- 
semelles  Neolin  et  voyez  a  ce 
qu'on  vous  donne  des  Neolin 
—des  N-E-O-L-I-N. 
Placez  le  carton  bien  en  vue 
sur  votre  comptoir. 

The  Goodyear  Tire  &  Rubber 
Co.  of  Canada,  Limited. 
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Si  vous  eprouvez 
quelque  embarras 
dans    vos    achats 

CONSULTEZ 

les    Annonces  du 

PRIX  COURANT 


*    • 


et  ecrivez  aux 
annonceurs 


|p*mu 

'Le  Sel  Sifto 

coule  bien.    Le  meilleur 
Pour  la  table 


'8, 


mil, 


Deux  marques  de  sel  qui  augmentent  raplde- 
ment  le  chiffre  de  vos  ventes.  Ces  marques  sont 
bien  annoncGes  et  chaque  mois  des  c- ntaines  de 
i  nouvelles  m£nageres  apprennent  que  SIFTO  est 

"le  sel  qui  coule  bien"  —  une  gTande  commodity 
pour  la  table.     Et  ce  Sel  Century — pur,  brillant 

tet  Gconomique — est  le  meilleur  sel  pour  l'usage 
^         domestique.      Tenez   ces  deux   sels   en   magasin. 
k^    -j  SEL  CENTURY 

le  meilleur  pour  l'usage 
general 


Century  le  meilleur 

i  JABLESAIJ    V  gen. 

»««»*"'  i II ilk' 

Sarnia.Ontario  II        H 

...J /I  I 


SI  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournlr,  nous  vous 
prions  de  nous  Scrlre,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
listes  de   prix   et   Informations  detainees. 

DOMINION  SALT  CO.,  Limited,  SARNIA,  Can. 

Manufacturiers  et    Expedlteurs 


Table  Alphabetique   des   Annonces 


American  Pad  &  Tex- 
tile   11 

Assurance  Mt-Royal  70 
Banque  d'Hochelaga  72 
Banque  Nationale  .  72 
Banque  Provinciale .  72 
Banwell-Hoxie  ...  26 
Beach  Foundry, 

Couverture 
Bureau  du  Sherif  .    .  53 

Bird  &  Son 5 

Berry  Bros 11 

Butterfield 23 

British  Colonial  Fire    70 

Brodeur,  A 58 

Brodie  &  Harvie  .  .  58 
Burrow  Stuart  Milne  12 
Canada  Foundries  .  72 
Canada  Life  Assurance 

Co 70 

Canadian  Nat.  Car- 
bon   32 

Canadian  Polishes 

Ltd 68 

Chouinard.  J.-B.  ...  26 
Canadian  Salt  ...  .63 
Canadian  Veneering 

Co 26 

Cie  dAssurance  Mutuel- 

le  du  Commerce   .   70 

Connors  Bros.    ...    66 

Clark,  Wm 66- 

Cluett,  Peabody  .    .    60 


Cote  &  Lapointe   .    .   58 
Couillard,  Auguste    .    70 

Dennis  Wire 17 

Dom.  Canners  Ltd.,  .  67 
Dominion  Cartridge 

Co 8 

Dominion  Salt   ...   31 
Duffy,  J.  J.,  &  Co.  .    .  63 
Dunlop  Tire  &  Rub- 
ber Co 28 

Emprunt  de  la  Vic- 

toire 69 

Eddy,  E.  B.,  &  Co.   .   68 
Fabrique  de  balais  de 

Granby 63 

Fontaine,  Henri  ...  58 

Gendron  Mfg 18 

Gillette  Safety  Razor 

Co 25 

Gagnon,  P.  A 70 

Georgia  Turpentine     18 
Garand,  Terroux  & 

Cie 70 

Gonthier  &  Midgley  .  70 
Goodyear  Rubber  .    .  30 
Gutta  Percha  &  Rub- 
ber Co 3 

Hamilton  Stove  & 

Heater  Co.,  Ltd.  20-21 

Hebert,  L.-H 26 

Hobbs 29 

Imperial  Tobacco    .    33 


Imperial  Oil 9 

International  Time 

Couverture 
Jonas  &  Cie,  H.  ...  62 
King  Paper  Box   .    .    60 

Kribs  .       22 

Lamontagne  Limitee  19 
La  Prevoyance  ...  70 
Leslie  &  Co.,  A.  C.   .   18 

Lewis  Bros 10 

Liverpool-Manitoba  .  70 
La  Fonderie  de  l'lslet 

29 

London  Bolt  ....  24 
Mathieu,  (Cie  J.  L.)  60 
Matthews  Blackwell 

Couverture 

Maxwells  Ltd 29 

McArthur,  A is 

MacLean  Daily  Re- 
ports   22 

Manufacture  de  Scies 

de  Levis 17 

Megantic  Broom  .  .  17 
Montbriand,  L.  R.  .  70 
Montreal  Biscuits  Co.  68 
Morrow  Screw  &  Nut 

Co 18 

National  Varnish  .  .  4 
Nova  Scotia  Steel 

Co 72 

Ogilvie  Flour  Mills   .    73 
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Old  City  Mfg.  Co. 
Oneida  Comunity 

Ltd 7 

Ottawa  Paint  Works, 

Couverture 

Paquet  &  Bonnier  .  70 
Pedlar  People  ...  16 
P.  Poulin  &  Cie  .  .  .58 
Ramsay  &  Son  ...  22 
Richard.  Wilcox  &  Co., 

Ltd 27 

Rose  et  Laflamme  .  65 
Schultz  Mfg.  Co., 

Ltd 14 

Sherwin  Williams  .  .  13 
St.  Croix  Soap  ...  68 
St.  William  Fruit  .  .  59 
Stauntons,  Ltd.  ...  16 

Still  Mfg.  Co 16 

Steel  of  Canada  ...  14 
Stanway  Hutchins  .  58 
Sun  Life  of  Canada  70 
Steel  Trough  &  Mach.24 
Trudel  &  Guillet  .  .  58 
Victoria  Paper  &  Twine 

Co.,  Ltd 64 

Western  Ass.  Co.  .  .  70 
Wilt  Twist  Drill  .  .  15 
Williams  Co.,  J.  H.  .  24 
Wisintainer  &  Fife  .  24 
Windsor  Machine  & 

Tool 6 
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Decoupez  tout 
simplement  le  cou- 
pon ci-dessous  — 
Signez-le  et  en- 
voyez-le  nous, 
Cela  ne  comporte 
aucune  obligation 
de  voire  part. 


Systeme  de  3  ans  Eveready 

Un  systeme  de  ventes  rapides  au  comptant 

\  70US  n'avez  qua  le  dire  et  nous  vous  aide- 
y  rons  a  f  aire  des  ventes  de  lampes  portatives 
grace  a  la  grande  campagne  de  publicite  Daylo 
f  aite  dans  tout  le  pays  —  une  publicite  qui  attire 
les  acheteurs  directement  a  votre  magasin. 

Vous  doublerez  votre  commerce  de  lampes  por- 
tatives une  fois  que  vous  vous  serez  entendu 
avec  nous  au  sujet  du  Systeme  Cooperatif  Ever- 
eady. 

C'est  un  arrangement  cooperatif  simple  avec  le 
travail  et  les  depenses  de  notre  cote  et  les  gros- 
ses ventes  au  comptant  du  votre. 

Lorsque  vous  etes  du  nombre  des  vendeurs  cooperatif*  vous 
recevez  continuellement  des  aides  qui  font  faire  des  ventes, 
d'attrayants  etalages  de  vitrine  et  de  comptoir  ainsi  que  des 
systemes  de  ventes  rapides  —  entierement  relies  a  notre  grande 
campagne  de  publicite  Daylo. 

Le  systeme  est  decrit  en  detail  dans  le  livret  de  la  Cooperation 
Eveready.  C'est  un  plan  que  tous  les  marchands  de  "lampes  por- 
tatives" devraient  connaitre — qu'ils  vendent  ou  non  les  Daylos. 


CANADIAN     NATIONAL     CARBON     COMPANY,     LIMITED,    Dept.  300. 
Toronto,    Ontario. 

Veuillez   m'envoyer  sans   que   cela   m'engage   en   aucune    maniere,  votre   livret  traitant  de   la  Cooperation    Eveready. 

Nom  de  la  firme No  et  rue 

Province Date 


LE  PRIX  COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,   Finance,    Industrie,   Assurance,   Etc. 


EDITEURS 

Compagnie   de   Publication  des   marchands-detaillants 
du  Canada,  Limitee, 

Telephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

Bureau  de  Montreal:    EDIFICE    DANDURAND. 

Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00  I 

abonnement       *£g*^  /  /  ;     ;  ;  ;  gg     par  an. 

'  Union  postale,  frs.  .    .   .   20.00  | 

Circulation  assermentee  et  auditee  par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a   Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE    PRIX  COURANT",   Montreal. 


Fonde  en  1887. 
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LA  PRATIQUE  COMMERCIALE 

Tenir  un  ibon  stock  assorti  ramene  les  clients 
au  magasin. 


Les  confidences  d'un   marchand  de  quincaillerie. 


Nous  avons  eu  l'avantage  recemment,  d'avoir 
quelques    minutes    d'entretien   avec   un    important 
detaillant  de  quincaillerie  qui  connait   on  ne   peut 
mieux  la  valeur  des  etalages.    II  est  de  ceux  qui  ont 
compris  qu'un   bon  etalage  de  magasin   et   un   at- 
trayant  arrangement  des  vitrines  constituent  une 
valeur  bien  definie   en   dollars   et   en  cents   et  que 
c'est  la  qu'il  faut  chercher  un  des  meilleurs  moyens 
d'augmenter   le    chiffre  d'affaires    et    d'activer  les 
ventes.      Notre  interlocuteur  a   tenement  compris 
cette  lecon  de  choses  que  cet  ete,  il  a  fait  construi- 
re  un  nouveau  magasin  pour  repandre  a  l'augmen- 
tation  de  ses  affaires  et  il  l'a  fait  etablir  deux  fois 
aussi  vaste  que  1'ancien  et  suivant  des  plans  qui 
donneront  le  maximum  de  valeur  d'etalage. 
On  ne  saurait  montrer  trop  de  marchandises 
"Mon  idee  est  qu'un  marchand  ne  saurait  met- 
tre  en  etalage  trop  de  marchandises";  nous  disait 
cet  habile   coinmercant,    "notre  nouveau   magasin 
est  entierement  edifie  avec  l'idee  de  placer  cons- 
tamment  devant   les   yeux   du   public  acheteur  les 
marchandises  que  nous  tenons  regulierement.  Nous 
avons  appris  par  experience  que  c'est  un  des  meil- 
leurs moyens  d'augmenter  nos  affaires." 

"Un  autre  point  sur  lequel  nous  insistons, 
c'est  que  nous  avons  un  stock  complet.  Nous  vou- 
lons  que  notre  magasin  soit  connu  de  partout  com- 


me etant  le  magasin  de  quincaillerie  ou  Ton  peut 
trouver  tout  ce  dont  on  peut  avoir  besoin  dans 
cette  branche.  Chaque  jour  nous  avons  des  gens 
qui  viennent  a  notre  magasin  et  qui  nous  deman- 
dent  si  nous  avons  ceci  ou  cela.  II  y  a  seulement 
quelques  minutes  nous  avions  la  visite  d'une  dame 
qui  nous  disait  qu'elle  avait  fait  au  moins  une  dou- 
zaine  de  magasins  sans  pouvoir  trouver  du  poli  pour 
nettoyer  le  cuivre.  Nous  fumes  capables  de  Ten 
approvisionner  et  il  ne  fait  aucun  doute  que  la  pro- 
chaine  fois  que  cette  femme  aura  besoin  de  quel- 
que  chose  dans  la  ligne  de  quincaillerie,  elle  negli- 
gera  les  magasins  qui  sont  pres  de  chez  elle  et 
viendra  directement  chez  nous,  parce  qu'elle  sait 
que  nous  avons  les  marchandises  voulues,  que  nos 
articles  sont  de  bonne  qualite  et  que  nos  prix  sont 
corrects. 

Un  point  important 

"Si  un  marchand  achete  correctement,  il  peut 
vendre  correctement  et  cela  ne  prend  pas  de  temps 
aux  gens  pour  l'admettre.  Je  ne  veux  pas  dire  par 
la  que  nous  ne  tenons  que  des  marchandises  bon 
marche.  Ce  que  nous  voulons.  c'est  donner  aux  gens 
la  meilleure  valeur  possible  pour  leur  argent  et  nos 
clients  s'en  rendent  compte  et  apprecient  cette 
maniere  de  faire.  Nous  ne  tenons  pas  a  vendre  des 
marchandises    bon    marche.    car    elles   constituent 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       /larm/C/Ei/X 
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une  mauvaise  reclame  pour  tout  magasin.  Nos 
marchandises  sont  cheres  en  general  et  si  nous  en 
vendions  qui  ne  donnent  pas  satisfaction  a  l'usage, 
les  gens  auraient  tot  fait  de  dire:  "Je  n'achete 
plus  rien  chez  tel  -marchand,  voyez  ce  qu'il  m'a 
vendu,  cela  ne  vaut  rien." 

La  satisfaction  est  une  chose  qui  compte 

"La  satisfaction  est  une  chose  qui  compte  tou- 
jours.  Chaque  fois  que  nous  donnons  satisfaction 
a  un  client  nous  l'invitons  par  le  fait  meme  a  reve- 
nir  a  notre  magasin;  non  seulement  cela,  mais  ce 
qu'il  dira  a  ses  amis  de  votre  magasin  les  amenera 
to:  ou  tard  a  y  acheter  des  marchandises.  Les 
gens  le  voient  bien  quand  ils  sont  traites  honnete- 
vnent  par  un  marchand.  Nous  savons  que  l'ache- 
teur  ne  demande  pas  mieux  de  payer  un  bon  prix 
pour  un  article,  du  moment  qu'il  en  a  satisfaction. 
Quand  nous  avons  un  article  que  nous  pouvons  re- 
commander  sans  reserve  a  $2.00  et  un  autre,  bon 
sans  doute,  mais  pas  autant,  a  $1.75,  la  majorite 
des  gens  seront  heureux  de  payer  les  $2.00  et  de 
prendre  l'article  que  nous  recommandons  sans  re- 
serve. II  y  a  une  tendance  marquee  de  la  part  du 
public  acheteur  a  demander  des  "marchandises  de 
qualite.  Quand  il  paye  des  prix  plus  eleves  que 
ceux  qu'il  a  coutume  de  payer,  il  se  rend  compte 
que  les  articles  meilleur  marche  sont  relativement 
chers  et  qu'il  n'y  a  pas  de  satisfaction  a  les  ache- 
ter. 

La  clientele  de  I'ouvrier  est  agreable  a  servir 

Le  magasin  du  convmercant  en  question  est  si- 
tue  dans  un  quartier  qui  est  un  des  endroits  resi- 
dentiels  les  plus  riches  de  sa  ville,  et  ou  vivent  aussi 
beaucoup  les  ouvriers  de  la  meilleure  classe.  II 
possede  un  stock  qui  repond  aux  demandes  de 
tous,  mais  comme  dit  notre  interlocuteur,  c'est  a 
I'ouvrier  qu'il  fait  meilleur  a  vendre. 

"J'aime  a  faire  affaire  avec  I'ouvrier,  parce 
qu'invariablement,  il  sait  ce  qu'il  veut.  S'il  vient 
au  magasin  pour  des  charnieres,  il  me  dira  exacte- 
ment  ce  qu'il  lui  faut,  quelle  sorte  lui  convient,  ou 
s'il  veut  une  scie  ou  une  paire  de  compas  d'epais- 
seur,  il  ne  sera  pas  embarrasse  pour  m'indiquer  la 
sorte  qui  lui  plait  le  mieux.  Quand  une  personne 
quelconque  entre  au  magasin,  tout  ce  qu'elle  sait, 
c'est  qu'elle  veut  des  charnieres  ou  une  scie,  ou 
toute  autre  chose,  sans  plus.  II  n'y  a  rien  de  defini 
dans  son  esprit  en  ce  qui  a  trait  a  la  sorte  desiree. 
Elle  ne  sait  pas,  et  il  faut  tout  un  lot  de  questions 
avant  de  la  decider  a  faire  choix  de  ce  qui  lui  con- 
vient. On  perd  ainsi  beaucoup  de  temps  et  le  temps 
c'est  de  l'argent.  Je  puis  faire  6  ventes  a  des  ou- 
vriers tandis  que  j'essaye  de  trouver  ce  que  veut 
une  autre  personne. 

La  vente  au  comptant  comme  base. 

Notre  marchand  travaille  autant  que  possible 
sur  une  base  de  paiement.  "Dans  le  cours  des  af- 
faires, nous  traitons  avec  un  certain  nombre  d'en- 


trepreneurs  qui  ont  des  periodes  regulieres  de 
paiements,  nous  dit-il,  mais  tout  notre  commerce 
general  au  comptoir  est  s;rictement  fait  sur  une 
base  de  comptant.  Je  prefererais  garder  mes  mar- 
chandises plus  longtemps  sur  les  rayons  que  de  les 
vendre  a  quelqu'un  qui  ne  me  paiera  que  dans  six 
mois  ou  qui  ne  me  paiera  peut-etre  jamais.  Nous 
ne  prenons  pas  de  chance  avec  les  gens,  que  nous 
ne  connaissons  pas.  Le  systeme  du  comptant  est 
meilleur  sous  tous  rapports.  Nous  achetons  d'apres 
ce  principe  et  nous  pouvons  de  la  sorte  acheter 
mieux  et  mieux  vendre.  Nos  clients  en  obtiennent 
le  benefice  et  nous  avons  l'argent  dont  nous  avons 
besoin  pour  conduire  nos  affaires  et  regarnir  nos 
stocks.  Si  nous  accordions  du  credit  nous  aurions 
toute  une  cc-mptabilite  inutile  a  tenir  et  maintes 
demarches  d'encaissements  a  faire  et  nous  subi- 
rions  des  pertes  que  nous  n'avons  pas  a  supporter 
avec  le  systeme  du  comptant. 

L'emploi  de  tables  d'etalage 
"Nous  obtenons  des  resultats  magnifiques 
avec  les  etalages  de  tables  et  nous  en  employons 
plusieurs  que  nous  regarnissons  constamment  et 
que  nous  placons  dans  differents  endroits  du  ma- 
gasin. Les  gens  ont  plaisir  a  s'y  arreter  et  ainsi  les 
ventes  se  font  d'elles-memes,  economisani  le  temps 
d'un  vendeur. 

"Pour  ce  qui  est  des  etalages  de  vitrine,  je 
crois  que  les  deux  vitrines  que  nous  possedons  sont 
sans  contredit  les  meiileurs  moyens  publicitaires  a 
notre  disposition.  Elles  vendent  les  marchandises, 
et  elles  les  vendent  continuellement  et  c'est  la  tout 
ce  que  nous  pouvons  leur  demander.  Nous  nous 
servons  toujours  de  cartes  de  prix,  car  nous  esti- 
rnons  que  c'est  un  des  premiers  principes  d'un  bon 
etalage  de  vitrine  et  aussi  de  bonnes  affaires.  La 
premiere  chose  que  quelqu'un  desire  savoir  s'il  est 
interesse  par  ce  qui  lui  est  montre  et  combien  cela 
coute  et  nous  aimons  repondre  a  cette  question 
avant  meme  qu'elle  soit  posee.  Les  gens  fixent  ces 
prix  dans  leur  memoire  et  quand  ils  viennent  au 
magasin  ils  ne  nous  demandent  pas  de  vendre 
moins  cher.  Tres  souvent  ils  sont  surpris  de  voir 
que  les  marchandises  sont  moins  cheres  que  ce  j 
quoi  ils  s'attendaient.  S'ils  ne  voient  pas  les  cartes 
de  prix,  ils  n'achetent  pas,  parce  qu'ils  passent  avec 
l'idee  que  ce  qu'ils  desirent  est  trop  couteux. 


Les  etalages  de  saison 

"Nous  pensons  qu'il  est  tres  important  d'avoir 
dans  nos  vitrines  des  etalages  de  Iignes  de  saison. 
Maintenant  par  exemple,  avec  la  venue   du   teaips 
froid,  les  gens  portent  interet  a  un  equipement  de 
chauffage.    Nous   avons  un  etalage   de    vitrine 
poeles  et  nos  cartes  montrent  quatre  grandeurs  d 
poeles,  tandis  que  la  matiere  a  lire  parle  de  leurs 
points  particuliers  et  invite  les  acheteurs  a  entrer 
dans  notre  magasin  pour  voir  les  marchandises  e 
obtenir  plus  de  renseignements.     Les  gens,  parti 
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culierement  les  femmes  aiment  a  etre  invitees  cor- 
dialement  et  nous  avons  plaisir  a  leur  faire  bon 
accueil  qu'une  vente  soit  faite  ou  non.  Nous  es- 
sayons  de  leur  etre  d'un  reel  service  en  les  aidant  a 
choisir  des  marchandises  et  en  leur  dormant  bon- 
nes satisfaction  et  valeur  pour  leur  argent.  II  est 
avantageux  d'agir  ainsi.  Meme  si  les  personnes  qui 
nous  rendent  visite  n'achetent  pas  sur  le  mo- 
ment, elles  emportent  une  bonne  impression  de 
notre  magasin  et  de  notre  service  et  elles  s'en  sou- 
viennent  et  en  parlent  favorablement  a  leurs  amis. 

Les  livraisons  rapides 

"Dans  le  service  que  nous  donnons,  nous  ap- 
poitons  une  attention  toute  speciale  aux  livraisons 
rapides.  Nous  avons  une  auto  de  livraison  qui  don- 
ne  non  seulement  satisfaction  aux  clients  mais 
aussi  a  nous-meme.  Quand  un  client  commande 
quelque  chose,  il  aime  generalement  l'avoir  tout 
de  suite.  C'est  un  service  qui  motive  son  retour 
frequent.  A  notre  point  de  vue,  la  livraison  rapide 
par  auto  est  economique  et  sauve  du  temps  et  des 
ennuis.  Pas  de  chevaux  a  nourrir  ou  a  etrier,  pas 
de  foin  et  d'avoine  a  acheter,  pas  d'ecurie  a  entre- 
tenir;  enfin  rien  des  desagrements  qu'entraine  l'en- 
tretien  des  chevaux.  Au  point  de  vue  financier, 
nous  calculons  que  nous  economisons  le  salaire 
d'un  homme  par  semaine,  en  faisant  usage  d'un 
auto. 

L'economie  dei  temps 

Le  quartier  ou  est  situe  le  commerce  en  ques- 
tion s'est  construit  tres  rapidement  dans  ces  der- 
nieres  annees  et  continue  a  se  developper.  Dans 
ses  affaires  avec  les  entrepreneurs,  notre  homme 
vend  une  quantite  considerable  de  verre  a  vitres 
pour  chassis,  et  fait  le  vitrage  pour  beaucoup  de 
gens  qui  batissent.  Au  cours  de  ces  dernieres  an- 
nees il  a  vendu  plus  de  $25,000  de  vitre  seulement. 
De  maniere  a  conduire  ce  commerce  de  facon  ex- 
peditive  et  a  transporter  les  fenetres  vitrees  ou  les 
fournitures  rapidement  aux  points  de  livraison,  ce 
commercant  a  fait  construire  un  passage  en  ci- 
ment  a  l'arriere  du  magasin  au  sous-bassement  ou 
se  fait  tout  le  travail  de  vitrerie.  De  cette  maniere, 
le  camion  automobile  qui  arrive  a  ras  de  la  porte 
peul  se  charger  rapidement  et  facilement. 

Toujours  a  I'ouvrage 

Dans  le  departement  des  vitres  il  y  a  trois 
homines  employes  d'un  bout  de  1'annee  a  l'autre. 
La  vitre  est  conservee  dans  un  ratelier  construit 
specialement  et  un  stock  complet  de  toutes  les  di- 
mensions ordinairement  demandees  y  est  en  per- 
manence. Chaque  sorte  est  dans  sa  propre  section 
et  la  dimension  est  peinte  au-dessous  en  gros  chif- 
fres,  de  sorte  que  l'ouvrier  peut  trouver  tout  de  sui- 
te ce  dont  il  a  besoin.  "Pour  la  coupe,  nous  em- 
ployons  la  roue"  nous  dit  ce  marchand,    ''Cette  sai- 


son  nous  avons  manipule  plus  de  cinq  wagons  com- 
plets  de  vitres." 

La  vente  des  accessoires  d'auto 

"Notre  commerce  d'accessoires  d'autos  se  de- 
veloppe  constamment.  Un  grand  easier  mural  a 
1'entree  du  magasin  a  droite  en  entrant,  contient 
un  etalage  partiel  de  stock  en  mains.  D'autres  li- 
gnes  sont  montrees  en  d'autres  endroits  du  maga- 
sin et  les  vitrines  en  sont  garnies  a  l'occasion. 
C'est  une  ligne  excellente  dans  laquelle  nous  nous 
sommes  lances  modestement  et  qui  nous  a  entrai- 
ne  petit  a  petit  a  repondre  aux  demandes  d'un 
grand  nombre  de  proprietaires  d'autos  des  envi- 
rons. 

Le  rayon  de  la  peinture 

"La  section  de  la  peinture  occupe  une  place 
proeminente  dans  notre  magasin.  Nos  ventes  de 
peinture  montrent  une  augmentation  de  plus  de 
cinquante  pour  cent  cette  saison.  II  y  a  eu  des 
ventes  exceptionnelles  d'outils  de  jardins,  de  se- 
ntences et  d'accessoires  ainsi  que  de  treillag^  de 
basse-cours,  cette  saison. 

"En  moyenne,  nos  ventes  de  materiel  a  toiture 
se  chiffrent  a  environ  deux  wagons  par  an.  Des 
rtalages  de  saison  aident  a  ces  ventes  ainsi  que  nos 
relations  avec  les  entrepreneurs. 

"Nos  ventes  d'outils  sont  toujours  tres  bonnes; 
nous  avons  pour  habitude  d'avoir  un  petit  stand  de 
scies  en  etalage;  a  present  nous  en  avons  plein  un 
easier  mural  et  nous  vendons  aujourd'hui  dix  fois 
autant  de  scies  qu'avant  et  nous  pensons  que  cette 
maniere  de  faire  est  egalement  bonne  pour  les  au- 
tres  outils. 

"Nous  vendons  aussi  un  grand  nombre  de  clo- 
ches d'alarmes  et  faisons  de  bonnes  ventes  de  ra- 
soirs  et  de  coutellerie. 
Un  departement  separe  pour  les  aticles  de  menage 

"Nos  ventes  d'articles  de  menage  ont  grossi  a 
tel  point  que  nous  nous  proposons  d'en  faire  un 
departement  separe  et  de  le  placer  dans  un  maga- 
sin special.  Nous  avons  eu  tant  de  demandes.pour 
les  valises  et  articles  de  voyages  que  nous  allons 
les  prendre  en  stock  et  les  inclure  dans  le  stock  des 
articles  de  menage.  Nous  projetons  de  mettre  une 
fenrme  en  charge  de  tout  le  departement  d'articles 
de  menage.  Un  grand  nombre  des  achats  dans  ces 
lignes,  articles  emailles,  lessiveuses,  poeles,  etc., 
sont  faits  par  les  femmes,  et  nous  croyons  que  si 
nous  avons  pour  les  vendre  des  femmes,  celles-cl 
sauront  mieux  en  parler  peut-etre  que  des  hom- 
ines. 

"Tels  sont  quelques-uns  de  mes  principes  et 
pratiques  d'affaires  et  les  resultats  que  j'ai  obtenus 
•me  prouvent  que  je  ne  suis  pas  eloigne  de  la  bonne 
voie",  ajoutait  en  terminant  notre  interlocuteur, 
et  l'etat  de  prosperity  de  ses  affaires  nous  indiquait 
aisement  combien  il  avait  raison. 
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LA    CONFERENCE    COMMERCILAE    INTER- 
NATIONALE 


La  conference  commerciale-internationale  aura 
lieu  les  16-17-18,  20  et  21  octobre  courant  a  Atlan- 
tic City.  A  cette  conference  les  delegues  represen- 
tant  les  divers  pays  seront  comrne  suit: 

Les  Etats-Unis  seront  represented  par  MM. 
William  F.  Morgan,  president  de  la  Merchants  As- 
sociation de  New-York,  S.C.  Mead,  secretaire  de  la 
meme  Association,  Lewis  E.  Pierson,  president  de 
la  Irving  National  Bank,  James  J.  White,  president 
de  J.  G.  White  &  Co.,  Inc.,  William  Hamelin  Childs, 
president  de  "The  Barrett  Company",  John  H. 
Love,  directeur  de  l'Association  des  Marchands  de 
New- York,  William  C.  Breed,  president  du  conseil 
de  1' Association  des  Marchands,  Lucius  R.  East- 
man, president  de  The  Hills  Brothers  Company, 
Henry  D.  Walbridge,  president  de  H.  D.  Walbridge 
Company,  William  H.  Douglas,  president  de  Arkell 
and  Douglas,  Inc.,  E.  A.  DeLima,  president  de 
Battery  Park  National  Bank,  W.  H.  Mahoney,  ge- 
rant  de  Foreigh  Trade  Bure'au. 

La  delegation  Francaise  sera  composee  de: 

MM.  Paul  Schneider,  president  des  acieries  du 
Creusot,  et  president  de1  la  delegation,  Baron  Du 
Marais,  vice-president  et  directeur  du  Credit  Lion- 
nais  a  Paris,  Alexandre  Louis  Albert  Tirman,  con- 
seil d'Etat  qui  representait  la  France  a  l'exposi- 
tion  de  San  Francisco,  M.  Waddington,  de  Wad- 
dington  Sons  and  Company,  representant  l'indus- 
trie  textile;  M.  Homberg,  autrefois  directeur  de  la 
Societe  Generale;  M.  Roche,  president  d'un  syndi- 
cat  representant  l'industrie  chwnique;  JuUen  Potin, 
president  de  la  Compagnie  Potin,  epiciers  en  gros; 
M.  Dolleans,  representant  la  presse;  M.  Pellerin  de 
la  Touche,  president  de  la  Compagnie  Generale 
Transatlantique ;  M.  Prevet,  president  de  l'Union 
des  Syndicats  alimentaires  en  gros;  Jean  Clevnen- 
tel,  representant  le  Ministre  du  Commerce;  M. 
Mazot,   secretaire   general. 

La  delegation  Anglaise  sera  composee  de: 

MM.  Sir  Arthur  Shirley  Benn,  membre  du  par- 
lement  anglais,  directeur-gerant  de  Hunter,  Benn 
and  Company;  Marchall  Stevens,  membre  du  parle- 
ment;  Frank  Moore  de  Moore,  Eady  and  Murcott 
Goode,  Limited;  Baillie  John  King,  president  de  la 
National  Light  Casting  Association,  Glasgow; 
The  Hon.  J.  C.  Jenkins,  autrefois  Premier  de  1'Aus- 
tralie  du  Sini,  Barton  Kent,  tip  G.  B.  Kent  &  Sons, 
Limited,  secretaire. 

La  delegation  Italienne  sera  composee  de: 

MM.  L'Hon.  Giuglielimo  Marconi,  pere  de  Tin- 


venteur  de  la  telegraphie  sans  fil;  Hon.  Silvio 
Crespi,  controleur  des  vivres  Cn  Italie;  Signor  Pio 
Perrone,  de  la  maison  G.  Ansalso  &  Cie;  Ingenieur 
G.  Quartieri,  representant  l'industrie  chimique"; 
Signor  Salvatore  Tagliavia,  maire  de  Palerme, 
Hon.  Marco  Cassini,  president  de  l'Union  des 
Chambres  de  Commcn.e  d'ltalie. 

La  delegation   Beige  sera  composee  de: 

MM.  Van  de  Vyvere,  ministre  dans  le  gouver- 
nement  Beige,  Chef  de  la  delegation;  Louis-Canon 
Legrande,  president  du  comite  parlementaire  du 
congres  des  Chambres  de  Commerce  Internationa- 
les, Albert  Neve,  Ingenieur  et  Manufacturier;  Van 
den  Ven,  president  de  l'Universite  de  Louvain;  M. 
de  Groote,  vice-president  de  la  Chambre  de  Com- 
merce d'Anvers;  M.  Maere,  secretaire. 

Nous  n'avons  pas  encore  recu  le  rapport  de 
cette  conference,  mais  nous  pouvons  dire  que  le 
programme  comporte  la  solution  des  problemes 
dans  lesquels  ces  divers  pays  sont  les  plus  interes- 
ses.  D'abord  il  y  a  la  question  financiere  et  la 
question  du  change  qui  interessent  au  plus  haut 
degre  la  France,  la  Belgique,  l'ltalie,  l'Angleterre 
et  les  Etats-Unis. 

II  est  a  esperer  que  ce'tte  conference  interna- 
tionale  saura  trouver  un  terrain  d'entente  qui  ren- 
dra  justice  a  tous  et  qui  permettra  a  la  France  sur- 
tout  de  pouvoir  acheter  en  Amerique'  et  en  Angle- 
terre  ce  dont  elle  a  besoin  sans  etre  obligee  de  su- 
bir  une  perte  de  30  a  40%  sur  l'echange. 

La  question  du  cout  eleve  de  la  vie  sera  aussi 
l'objet  d'une  attention  speciale  des  representants 
des  diverses  nations,  et  M.  Herbert  Hoover,  l'ancien 
controleur  des  vivres  aux  Etats-Unis  pendant  la 
guerre  et  qui  a  tant  fait  pour  les  Allies  est  au  pro- 
gramme, et  nul  doute  qu'il  saura  faire  des  sugges- 
tions pratiques  qui  seront  de  nature  a  ameliorer  la 
situation  actuelle  concernant  1'approvisionnement 
alimentaire  des  differentes  nations  interessees. 

Dans  une  entrevue  M.A.C.  Bedford,  president 
de  la  Standard  Oil  Company,  Ltd.,  du  New  Jersey, 
et  president  du  Comite  Executif  de  la  Conference 
s'est  exprime  comme  suit:  "L'on  s'attend  a  des 
resultats  pratiques  de  la  Conference  Internationale 
des  homines  d'affaires  et  des  banquiers  represen- 
tant les  Etats-Unis,  la  Grande-Bretagne,  la  France, 
l'ltalie  et  la  Belgique  qui  aura  lieu  a  Atlantic  City, 
les  16-17-18-20  et  21  octobre. 

"Les  delegues  de  ces  differents  pays  avec  qui 
nous  etions  associes  pendant  la  guerre  sont  en 
train  d'etudier  les  differents  sujets  qui  seront  sou- 
mis  a  la  Conference  en  vue  de  faire  les  suggestions 
qui  seraient  les  plus  aptes  a  ameliorer  la  situation 
actuelle.  Le  gouvernement  Francais  et  le  gouver- 
nement  d'ltalie  ont  montre  un  interet  tout  parti- 
culier. 

"II    est    evident  que  nous  ne  pouyons  pas  es- 
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perer  reconstruire  le  commerce  mondial  a  moins 
que  ceux  qui  sont  les  plus  interesses  n'aient  trouve 
la  solution  de  certains  problemes  qui  son;  a  l'ordre 
du  jour". 

A  la  cloture  de  la  conference  Internationale, 
les  delegues  etrangers  se  proposent  de  visiter  les 
principales  villes  des  Etats-Unis,  ce  qui  leur  per- 
mettrait  de  se  rendre  compte  des  conditions  actuel- 
les  du  commerce  aux  Etats-Unis  et  de  prendre 
contact  avec  les  principaux  homines  d'affaires 
americains.     Ce  voyage  durera  un  mois. 

II  serait  a  esperer  que  des  demarches  soient 
faites  par  nos  differents  corps  commerciaux  a  Mon- 
treal pour  inviter  cette  delegation  a  visiter  Mon- 
treal. Le  Canada  a  beaucoup  de  produits  a  ex- 
porter en  Europe,  et  la  visite  des  representants  des 
differents  pays  ne  pourrait  avoir  que  de  bons  re- 
sultats. 


LES  NOUVEAUX  OFFICIERS  DE  L'ASSOCIATION 

CANADIENNE  DES  MARCHANDS  DE 

FER  EN  GROS 


Apres  un  intervalle  de  quatre  annees,  un 
banquet  vient  d'avoir  lieu  au  Salon  Rose  de  l'Hotel 
Windsor,  a  Montreal,  pour  marquer  la  reunion  an- 
nuelle  de  TAssociation  Canadienne  des  Quincail- 
liers  en  gros.  Le  President  M.  Jos.  Dowing 
occupait  le  fauteuil  presidentiel.  Nous  avons 
deja  fait  mention  de  cette  reunion,  nous  y 
ajouterons  aujourd'hui  les  noms  des  offlciers  de 
cette  association  elus  pour  1919-1920:  —  Presi- 
dent: M.  C.  A.  Whitwam,  London,  Canada;  Vice- 
president:  Col.  Robert  Starke,  Montreal,  de  Star- 
ke-Seybold,  Ltd.,  Montreal;  Secretaire:  M.  James 
Hardy,  de  Jenkins  &  Hardy,  Toronto;  Comite  exe- 
cutif :  M.  S.  R.  Kennedy,  de  Kennedy  Hardware  Co., 
Ltd.,  Toronto;  M.  George  C.  Davis,  gerant  general 
de  Frothingham  &  Workman,  Ltd.,  Montreal;  M. 
Norman  R.  Howden,  de  D.  H.  Howden  &  Co.,  Ltd., 
London.  M.  John  McD.  Wilson,  gerant  de  Chinic 
Hardare  Co.  Ltd.,  Quebec. 


LA    TAXE    SUR   LE.  REVENU   ET  LA  TAXE  SUR 
LES  MAISONS  D'AFFAIRES. 


Dans  le  cours  de  la  semaine  ecoulee  Sir  Tho- 
mas White  ex-ministre  des  finances  et  M.  T.  C.  Bo- 
ville,  depute-ministre  des  finances  ont  comparu 
devant  le  Comite  parlementaire  de  la  Chambre  des 
Communes  charge  de  s'enquerir  s'il  est  possible  ou 
opportun  de  repondre  favorablement  a  la  demande 
faite  par  les  soldats  de  retour  du  front.  Sir  Tho- 
mas White  a  ete  tres  categorique  dans  sa  declara- 
tion que  les  finances  du  Canada  ne  permettaient 
pas  d'etre  aussi  liberal  que  le  public  aimerait  a  l'etre 
vis-a-vis  de  nos  soldats  de  retour  du  front;  qu'il 
etait  impossible  de  songer  a  pouvoir  payer  la  som- 


me  d'un  billion  ou  meme  de  500  millions  tel  que 
demande.  II  a  aussi  declare  que  la  taxe  sur  le  reve- 
nu  ne  pouvait  pas  etre  plus  elevee  qu'elle  ne  Test 
maintenant  sans  risquer  d'epuiser  la  richesse  na- 
tionale,  et  que  la  taxe  sur  les  maisons  d'affaires 
devait  etre  plutot  rappelee  de  maniere  a  encoura- 
ger  l'expansion  du  commerce. 

Nous  croyons  que  ces  conseils  sont  sages  car 
si  les  taxes  sont  trop  elevees  sur  les  maisons  com- 
merciales,  celles-ci  seront  forcees  ou  de  diminuer 
les  salaires  aux  ouvriers  ou  d'augmenter  le  prix 
des  marchandises  qu'elles  ont  en  vente,  et  dans 
une  alternative  comme  dans  l'autre,  une  telle 
action  aurait  en  ce  moment  un  resultat  nefaste. 


LA  DELEGATION  COMMERCIALE  SUISSE  A 
MONTREAL 


I  He  mission  Suisse  chargee  d'etudier  les  con- 
ditions commerciales  et  les  ressources  naturelles 
du  continent  et  composee  d'une  centaine  de  citoy- 
ens  suisses  a  visite  Montreal  cette  semaine  sous  les 
auspices  du  Gouvernement  Canadien  et  de  M.  Beni 
R.  Iseli  consul  general  de  Suisse  au  Canada.  Des 
rencontres  et  des  e*itrevues  ont  ete  menagees  en- 
tre  ces  visiteurs  et  nos  propres  industriels  et  com- 
mercants,  et  il  ne  fait  aucun  doute  que  ce  rappro- 
chement aura  des  resultats  heureux  dont  le  Canada, 
et  la  Suisse  seront  beneficiaires. 

Mercredi  soir,  un  grand  banquet  officiel  a  ete 
offert  au  Ritz-Carlton  aux  membres  de  la  commis- 
sion sous  la  presidenee  de  Sir  George  Foster,  en  sa 
double  qualite  de  premier  ministre  interimaire  et 
de  ministre  de  l'industrie  et  du  commerce.  Des 
echanges  de  vue  fort  interessants  se  sont  manifes- 
tos a  cette  reunion  qui  marquera  un  pas  dans  la  voie 
des  bonnes  relations  commerciales  internationales. 


EXPORTATION  DE  PETROLE  EN  ALLEMAGNE 


La  compagnie  filiale  allemande  de  la  Standard 
Oil  Company  de  New-Jersey  reprendra  bientot  les 
transports  en  Allemagne  de  petrole  qui  se  feront 
sur  une  echelle  considerable.  Une  flotte  de  vais- 
seaux  reservoirs  arrivera  probablement  en  octobre 
et  sera  chargee  a  l'usine  de  cargaisons  diverses 
comprenant  de  la  gazoline,  de  la  kerosene,  des  lubri- 
cants et  autres  produits  petroliferes.  L'Allemagne 
a  un  pressant  besoin  de  ces  divers  produits  specia- 
lement  des  huiles  lubrifiantes.  L'on  estimait  il  y  a 
quelques  mois  qu'il  lui  en  faut  au  moins  500.000 
tonnes  pour  l'annee  prochaine,  sans  compter  600,- 
000  tonnes  d'autres  produits  du  meme  genre. 

L'Allemagne  a  toujours  fait  des  achats  consi- 
derables de  produits  petroliferes  americains.  C'est 
ainsi  qu'en  1910,  elle  importait  151,890,625  gallons 
de  kerosene  representant  une  valeur  de  $7,765,108; 
tandis  qu'en  1913  elle  achetait  26,418,269  gallons 
d'huile  lubrifi&nte  evalues  a  $3,509,465. 
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UNE  PUBLICITE  ARTISTIQUE 


LES  PETROLES  ROUMAINS 


Nous  accusons  avec  plaisir  reception  d'une  cir- 
culaire  publiee  par  The  Goodyear  Tire  &  Rubber 
Co.,  of  Canada,  Limitee  dont  la  tenue  typographique 
est  un  superbe  compliment  au  gout*  de  son  gerant 
d'annonces.  Un  autre  detail  qui  ne  manquera  pas 
de  plaire  a  la  clientele  de  cette  grande  maison,  c'est 
que  cette  circulaire  est  redigee  en  frangais.  Nous 
profitons  de  l'occasion  pour  dire  ici  que  si  toutes 
les  maisons  anglaises  avaient  le  souci  de  plaire  a 
leur  clientele  canadienne-frangaise  et  surtout  celui 
de  lui  adresser  des  imprimes  qu'elle  peut  compren- 
dre,  elles  retireraient  deux  fois  plus  de  profits  de 
leur  publicite.  L'exemple  de  la  Goodyear  Tire 
Company  devrait  etre  suivi  par  toutes  les  maisons 
anglaises  faisant  affaires  dans  la  province  de 
Quebec. 


PRODUCTION  DU  CHARBON  EN  GRANDE- 
BRETAGNE 


Depuis  le  milieu  d'aout,  le  travail  a  repris  avec 
entrain  dans  les  mines  de  charbon,  et  les  statisti- 
ques  du  "Board  of  Trade"  enregistrent  chaque 
semaine  une  augmentation  rejouissante  de  la  pro- 
duction. 

Durant  la  semaine  finissant  le  23  aout,  dit  le 
Times,  on  a  extrait  263,263  tonnes  de  plus  que 
pendant  la  precedente.  La  reprise  du  travail  dans 
les  mines  du  Yorkshire  s'est  traduite  par  un  ap- 
port  de  142,721  tonnes.  Le  sud  du  Pays  de  Galles 
a  produit  plus  d'un  million  de  tonnes  alors  qu'au 
debut  du  mois  il  en  donnait  a  peine  400,000. 

Cette  amelioration  persiste  et  les  resultats  de 
la  semaine  suivante,  arretee  au  30  aout,  montrent 
une  nouvelle  augmentation  de  265,221  tonnes, 
avec  une  production  totale  de  4,354,983  tonnes 
dont   490,630  pour  le   Yorkshire. 

Enfin,  durant  la  semaine  du  31  aout  au  6  sep- 
tembre,  la  production  a  atteint  4,509,853  tonnes, 
soit  154,880  de  plus  que  pendant  la  semaine  pre- 
cedente. 

La  progression  va  done  s'accentuant  et  Ton 
pense  atteindre  la  normale  dans  quelques  semai- 
nes.  On  prevoit,  en  merae  temps  que  le  prix  du 
charbon  va  baisser,  ce  qui  n'est  pas  pour  deplaire 
aux  industriels  com  me  aux  particuliers. 


L'INDUSTRIE  DU  ZINC 


La  declaration  de  M.  J. -J.  Waren,  president  de 
la  "Consolidated  Mining  &  Smelting  Company",  de 
Trail,  C.A.,  annoncant  l'intention  de  la  societe  qu'il 
dirige  d'envoyer  en  Angleterre  le  produit  de  ses 
mines  de  zinc,  promet  d'ouvrir  des  horizons  nou- 
veaux  a  la  metallurgie.  M.  Warren  maintient  que 
le  Canada  est  a  meme  de  fournir  au  monde  un 
dixieme  de  la  quantite  de  zinc  dont  il  a  besoin  an- 
nuellement. 


D'apres  l'agence  "les  Nouvelles  Europeennes," 
le  gouvernement  roumain  se  propose  de  hationali- 
ser  l'industrie  du  petrole.  Cette  mesure  aurait 
pour  effet  de  mettre  un  terme  aux  tentatives  d'ac- 
caparemment  par  les  trusts  etrangers.  Le  com- 
merce des  petroles  roumains  a  besoin  en  outre 
d'etre  protege  contre  les  manoeuvres  de  boycotta- 
ge  a  l'etranger. 

Un  decret  royal  du  12  septembre  'maintient  in- 
tegralement  les  dispositions  du  decret  du  8  mars 
1919  prorogeant  de  plein  droit,  jusqu'a  6  mois 
apres  la  conclusion  de  la  paix,  toutes  les  conces- 
sions petroliferes  ou  minieres  qui  existaient  en  no- 
vembre  1916,  et  qui  ont  pu  ou  pourront  venir  a  ex- 
piration jusqu'a  la  signature  de  la  paix.  Apres  cet- 
te date,  ne  pourront  etre  renouvelees  ou  prolon- 
gees  que  les  concessions  appartenant  a  des  Rou- 
mains ou  allies. 


UNE  VERITABLE   REVUE  CANADIENNE- 
FRANCAISE 


Nous  allons  avoir  une  revue  de  famille,  un 
veritable  magazine  canadien-frangais  qui  demain 
s'etalera  sur  la  table  de  tous  nos  foyers.  La  "Re- 
vue Moderne"  tel  est  le  titre  de  cette  nouvelle  pu- 
blication qui  groupera  la  plupart  de  nos  ecrivains, 
et  qui  verra  le  jour  le  15  novembre  prochain. 

L'idee  de  cette  revue,  comme  l'honneur  de  sa 
fondation,  appartient  a  une  femme  de  lettres  bien 
connue,  Madame  Huguenin,  (Madeleine)  qui  avec 
son  beau  courage,  son  enthousiasme  sincere  et  fe- 
cond,  ne  craint  pas  de  sortir  des  senders  battus, 
et  de  creeer,  avec  le  plus  magnifique  concours,  une 
Revue  qui  fera  honneur  a  la  litterature  canadienne. 

Et  pour  atteindre  a  ce  resultat  de  la  revue  eclec- 
tique  et  superieure,  Madame  "Madeleine"  Hugue- 
nin a  fait  appel  a  tous  nos  gens  de  lettres,  a  tous 
ceux,  qui,  dans  le  domaine  de  la  pensee  ou  de  Tac- 
tion, peuvent  faire  leur  part  de  bien,  et  aider  au 
developpement  litteraire  de  notre  pays.  La  reponse 
lui  arrive  magnifique,  repondant  a  sa  confiance  par 
une  confiance  qui  fait  honneur  a  la  carriere  com- 
me au  caractere  de  la  femme  qui  entreprend  l'oeu- 
vre  splendide  de  nous  doter  d'une  revue  litteraire, 
artistique  et  politique,  Madame  Huguenin  s'est 
attache  les  services  d'ecrivains  tres  au  fait  des 
questions  canadiennes  comme  etrangeres.  La  cri- 
tique litteraire  sera  tenue  par  un  de  nos  brillants 
ecrivains.  Des  contes  du  terroir  ou  autres,  des 
nouvelles,  des  pieces  de  vers  egayeront  ces  pages, 
ou  la  partie  feminine,  sous  l'impulsion  de  la  direc- 
trice,  sera  des  plus  completes  et  des  plus  interessan- 
tes.  Quelques  illustrations  ajouteront  a  la  beaute 
de  la  REVUE  MODERNE,  qui  chaque  mois  nous 
apportera  un  roman  complet. 
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Richesse  du  Canada  en  materiaux  de  construction 


Declin  dans  la  production  de  ces  materiaux 


On  trouvera  ci-dessous  des  statistiques  revi- 
sees,  extraites  du  dernier  rapport  du  departement 
des  Mines,  indiquant  la  production  des  materiaux 
de  construction  e;  des  produits  d'argile  au  Canada 
en  1917: 

Les  produits  compris  dans  cette  classification 
sont,  dans  l'ordre  ou  le  rapporte  en  parle,  le  ciment, 
les  divers  produits  d'argile,  tels  que  brique,  tuyaux 
et  tuiles  a  drainage,  poterie,  etc.,  chaux,  sable,  gra- 
vier,  ardoise,  pierre  a  batir  et  a  autres  fins,  y  com- 
pris le  granit,  le  marbre,  la  pierre  a  chaux,  la  pier- 
re  a  sable,  etc.  Les  statistiques  de  la  production 
de  la  pierre  ne  comprennent  pas  la  pierre  employee 
a  faire  de  la  chaux  ou  du  ciment,  mais  elles  sont 
aussi  completes  que  possibles  pour  ce  qui  regarde 
toutes  les  autres  pierres  de  carrieres.  Cepeiulant, 
il  n'y  a  pas  de  doute  qu'une  forte  quantite  de  pierre 
utilisee  dans  les  fondations,  les  constructions  de 
route,  les  terrassements  de  voies  ferrees,  etc.,  a  ete 
produite  sans  etre  registree  dans  les  statistiques. 

La  valeur  totale  de  la  production  des  mate- 
riaux de  construction  ainsi  definie  a  ete,  en  1917,  de 
$19,837,311,  contre  $17,467,186  en  1916  et  $17,920,- 
759  en  1915,  l'augmentation  de  1917  sur  l'annee 
precedente  ayant  ete  de  2,270,125  ou  de  13.6  pour 
100.  La  valeur  totale  des  produits  de  cette  classe 
hnportee  en  1917  s'est  elevee  a  $7,901,398,  contre 
|5,562,220  en  1916  et  $3,912,946  en  1915. 

Les  exportations  ont  atteint  le  chiffre  de  $647,- 
369  en  1918,  contre  $681,239  en  1916  et  $519,676 
en  1915. 

La  valeur  de  la  consommation  totale  de  ces 
materiaux,  basee  sur  la  production,  l'importation  et 
Importation  etait  evaluee  pour  l'annee  1917  a 
$27,091,340,  contre  $22,348,167  en  1916  et  $21,314,- 
029  en  1915,  le  chiffre  de  l'augmentation  en  1917 
ayant  ete  de  $4,743,187. 

La  quantite  totale  de  ciment  fabrique  en  1917. 
d'apres  les  rapports  ds  fabricants,  a  ete  de  4,987,- 
255  barils  de  350  livres  nettes  chacun,  (872,769  ton- 
nes) contre  4,753,033  barils  (831,781  tonnes)  en 
1916,  soit  une  augmentation  de  134,222  barils  (23,- 
489  tonnes)  ou  pres  de  3  pour  100. 

La  quantite  totale  de  ciment  de  liais  canadien 
et  importe,  vendu  en  1917  a  ete  de  4,768,488  barils 
(834,486  tonnes)  contre  5,369,560  barils  (939,671 
tonnes)  en  1916,  soit  une  diminution  de  601,072  ba- 
rils (105,168  tonnes)  ou  11.2  pour  100. 

La  consommation  totale  de  ciment  en  1917 
(ciment  canadien  et  importe  compris)  a  ete  de 
4,777,068  barils  de  350  livres  chacun  (835,987  ton- 
nes) contre  5,390,156  barils  (943,252  .tonnes)  en 
1916,  ou  une  diminution  de  613.088  barils  (107,- 
290  tonnes)  ou  1L4  pour  100. 


La  production  de  ciment  au  Canada  depuis 
1909,  quoique  toute  classee  conime  ciment  de  liais, 
a  cependant  compris  une  certaine  quantite  de  ci- 
ment de  pouzzolane  fait  avec  les  scories  des  hauts- 
fourneaux  a  Sydney,  N.-E.,  et  une  petite  quantite 
de  "liais  naturel",  fabrique  a  Babcock,  Manitoba. 
La  fabrique  de  ciment  de  scorie  a  Sydney  est  ce- 
pendant fermee  depuis  trois  ans. 

Le  n ombre  moyen  de  travailleurs  employes 
dans  les  fabriques  de  ciment  du  Canada  en  1917  a 
ete  de  1,391,  et  le  total  des  salaires  payes  s'est  ele- 
ve  a  $1,424,215.  En  1916  la  moyenne  des  ouvriers 
avait  ete  de  1,695,  et  le  total  des  salaires  de  $1,307,- 
224. 

La  production  de  ciment  de  1917  est  sortie  de 
9  fabriques,  tandis  que  17  aujres  fabriques  sont 
restees  fermees  toute  l'annee.  La  capacite  totale 
des  26  fabriques  est  de  50,230  barils.  Le  detail  par 
province  est  donne  dans  le  tableau  ci-desscus. 
Compare  a  1916,  le  nombre  des  fabriques  a  diminue 
de  3;  deux  des  fabriques  ayant  ete  '"degreees"  et  la 
troisieme  abandonnee. 

L'Argile  et  les  produits  de  I'Argile 

Pendant  quelques  annees  une  petite  quantite 
d'argile  refractaire  a  ete  produite  et  vendue  conime 
telle,  et  durant  ces  dernieres  annees  il  y  a  eu  une 
production  minime  mais  croissante  d'argile  chinoi- 
se  (kaolin)  dans  la  province  de  Quebec.  Sauf  ces 
exceptions,  toute  l'argile  produite  au  Canada  est  un 
produit  manufacture. 

Des  enqueues  speciales  sur  les  ressources  en 
argiles  et  en  schistes  argileux  du  Canada  ont  ete 
poursuivies  par  le  departement  des  Mines  et  ont 
donne  lieu  a  autant  de  rapports. 

Des  renseignements  complets  exis:ent  done  sur 
1'etat  de  ces  ressources  dans  pratiquement  toutes 
les  parties  habitees  du  pays,  et  peuvent  etre  obte- 
nus  sur  demande.  du  departement  des  Mines,  Ot- 
tawa. 

Les  produits  de  l'argile  fabriques  au  Canada 
comprennent  diverses  sortes  de  briques,  y  compris 
les  briques  communes,  pressees,  de  fantaisie  et 
d'ornementation,  briques  de  pavages,  briques  a  feu, 
briques  et  blccs  poreux  et  a  l'epreuve  du  feu, 
tuyaux  et  tuiles  de  drainage,  articles  de  poteries, 
etc.,  ces  derniers  articles  etant  fabriques  surtout 
avec  de  l'argile  importee. 

La  valeur  totale  des  produits  de  l'argile  vendus 
ou  mis  en  vente  en  1917,  a  ete  de  $4,777,038,  contre 
$4,120,805  en  1916;  $3,914,488,  en  1915;  $6,871,957, 
en  1914;  $9,504,314,  en  1913,  et  $10,575,869,  en 
1912. 
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La  valeur  de  la  production  de  1917  a  ete  de 
658,233  superieure  a  celle  de  1916,  soit  une  aug- 
mentation de  16  pour  100  environ.  Elle  ne  foivnait 
pourtant  que  45  pour  100  de  la  production  annuelle 
la  plus  elevee,  celle  de  l'annee  1912. 

Durant   les   quelques  annees   qui   ont  precede 

1913,  la  production  a  augmente  rapidement,  ayant 
plus  que  double  durant  cette  periode.  En  1913  ce- 
pendant,  la  tension  financiere  devint  telle  que  la  de- 
mande  pour  la  brique  de  construction  en  fut  consi- 
derablement  reduite.  La  quantite  de  briques  com- 
munes et  pressees  manufacturee  durant  l'annee 
augmenta  considerablement,  mais  il  y  a  eu  une 
chute  considerable  dans  les  ventes,  de  sorte  que  de 
grosses  quantites  de  briques  ont  du  rester  sur  les 
bras   des  manuf ac turiers  a  la  fin  de  l'annee.    En 

1914,  il  y  eut  une  grosse  diminution  et  dans  la 
quantite  de  briques  manufacturee  et  dans  la  quan- 
tite vendue,  et  les  stocks  de  briques  communes  et 
pressees  en  main  a  la  fin  de  l'annee  furent  donnes 
comme  formant  un  total  de  242,106,000,  soit  envi- 
ron 44  pour  100  de  la  quantite  vendue  durant  l'an- 
nee. En  1915,  il  y  eut  encore  diminution  conside- 
rable tant  dans  le  nombre  des  briques  fabriquees, 
que  dans  celui  des  briques  vendues.  Les  ventes  ex- 
cederent  ccpendant  la  production,  et  les  stocks  fu- 
rent largement  reduits  pour  satisfaire  aux  deman- 
des.  Les  stocks  de  briques  communes  et  pressees 
en  main  a  la  fin  de  l'annee  furent  rapportes  comme 
etant  de  147,817,000,  soit  61  pour  100  des  stocks 
enregistres  a  la  fin  de  1914.  La  diminution  se  fit 
sentir  dans  tous  les  produits  de  l'argile,  sauf  la  bri- 
que a  feu,  la  poterie  et  le  kaolin. 

Durant  les  annees  1916  et  1917  cependant,  la 
quantite  de  briques  vendus  a  e:e  a  peu  pres  egale  a 
la  quantite  manufacturee  et  a  la  fin  de  1917,  les 
•stocks  etaient  tombes  a  75,000,000. 

Le  nombre  moyen  d'hommes  employes  en  1917 
a  ete  de  3,195,  contre  4,164  en  1914,  et  le  total  des 
salaires  payes  s'est  eleve  a  $2,174,167  contre 
$1,740^900  en  1916. 

Les  briques  de  construe  ion  et  de  protection 
contre  l'incendie  sont  entrees  pour  $3,101,585,  dans 
la  valeur  totale  des  produits  de  l'argile,  soit  64.8 
pour  100,  les  tuyaux  et  les  tuiles  de  drainage  pour 
$1,218,470  ou  25.5  pour  100  du  total.  La  valeur  to- 
tale des  poteries  a  ete  de  $604,495,  dont  $122,878 
seulemem  sont  attributes  a  l'argile  canadienne  et 
le  reste  a  l'argile  importee. 

La  valeur  de  la  production  de  l'argile  refrac- 
taire  et  de  la  brique  a  feu  a  ete  de  $326,511  et  la 
production  de  kaolin  s'est  elevee  a  533  tonnes  d'une 
valeur  de  $9,594. 

Les  importations  d'argile  et  de  produits  d'ar- 
gile  en  1917,  representaient  une  valeur  de  $6,610,- 
837,  soit  $1,831,804  de  plus  que  la  valeur  de  la  pro- 
duction domestique.  Les  importations  totales,  en 
1916,  etaient  evalueeS  a  $4,554,167. 


Les  importations  d'argiles  sont  classees  par  le 
departement  des  douanes  en  trois  categories  prin- 
cipales:  briques  et  tuiles,  poteries  et  argiles.  Les 
importations  d'argiles,  en  1917,  ont  ete  evaluees. a 
$416,209,  comprenant  surtout  de  l'argile  chinoise 
et  refractaire,  a  laquelle  s'ajoutait  une  petite  quan- 
tite de  tuyaux  d'argile  et  d'argiles  non  classifiees. 
L'argile  chinoise  importee  representait  une  valeur 
de  $97,856  et  l'argile  refractaire  de  $283,746. 

Nos  exportations  de  produits  d'argile  en  1917 
representaient  une  somme  de  $138,143  et  compre- 
naient  4,464  M.  briques  de  construction  evaluees  a 
$40,039,  les  produits  'manufactures  de  l'argile,  a 
$83,600  et  certains  articles  en  glaise  evalues  a  $14,- 
504. 

La  valeur  totale  des  produits  de  l'argile  de  1S99J 
a  1917  est  donnee  dans  le  tableau  ci-dessous. 

Annee  civile.  Valeur. 

1899 $  2,988,099 

1900 3,195,105 

1901 3,382,706 

1902 3,625,489 

1903 4,034,289 

1904 3,841,560 

1905 4,709,842 

1906 5,072,635 

1907 5,772,117 

1908 4,500,702 

1909 6,450,840 

1910 7,629,956 

1911 8,359,933 

1912 10,575,869 

1913 9,504,314 

1914 6,871,957 

1915 3,914,488 

1916 4,120,805 

1917 4,779,038 

Les  importations  classifiees  comme  briques  < 
tuiles — et  qui  comprenaient  apparamment  d 'autre 
produits  que  des  produits  d'argile,  telles  que  les  br 
ques  refractaires  de  silice  et  la  brique  de  magnesit 
— etaient  evaluees  en  117  a  $3,599,046,  contre  un 
valeur  de  $2,048,259  en  1916.  Une  partie  considt 
rable  de  ces  importations — 75  pour  100  en  1916 — £ 
compose  de  brique  refractaire.  Les  importatior 
de  briques  de  magnesite,  durant  les  neuf  derniei 
mois  de  l'annee,  etaient  evaluees  a  $470,801. 

Les  importations  de  poteries  et.  de  fa'ience- 
dont  la  plus  grande  partie  est  de  la  vaisselle- 
etaient  evaluees  en  1917  a  $2,595,582  compare 
$2,180,414  en  1916.  Ces  importations  se  composed 
en  majeure  partie  de  marchandises  qu'on  ne  fabr 
que  pas  encore  au  Canada  et  pour  lesquelles  la  m 
tiere  premiere  fait  encore  defaut  dans  notre  pays. 

Consommation  des  produits  de  l'argile 

On  peut  deduire  des  registres  de  la  production 
des  exportations  et  de  l'importation  la  valeur  appif 
ximative'  de  la  consommation  annuelle  des  produi; 
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d'argile  en  notre  pays.  Evaluee  sur  cette  base  la 
valeur  totale  de  la  consommation,  en  1917,  a  ete  de 
$11,251,732,  dont  42.5  pour  100  de  production  indi- 
gene. La  valeur  approximative  de  la  consomma- 
tion en  1916  a  ete  de  $8,594,860  dont  48  pour  100 
de  production  indigene.  Le  tableau  ci-dessous  don- 
ne  la  valeur  annuelle  de  la  consommation  des  pro- 
duits  d'argile  depuis  1909,  et  le  pourcentage  obtenu 
de  source  indigene.  On  remarquera  que  la  valeur 
maximum  a  ete  atteinte  en  1912,  mais  qu'en  1916 
la  consommation  etait  tombee  a  guere  plus  d'un 
tiers  de  ce  maximum.  En  1916  et  1917,  il  y  a  eu  re- 
levement  marque  de!  la  consommation,  mais  le 
pourcentage  des  expectations  est  beaucoup  plus 
considerable  que  naguere.  Cette  augmentation  de 
consommation  est  faite  surtout  de  brique  refrac- 
taire,  y  compris  la  brique'  silica  et  la  brique  magne- 
site  employees  dans  les  parois  de  founiaises. 

Production  de  kaolin 

Les  expeditions  de  kaolin,  en  1917,  furenl  de 
533  tonnes  evaluees  a  $8,594,  compare  a  1.750.  eva- 
luees a  $17,500  en  1916.  La  product  .ion  provenait 
surtout  des  depots  exploited  dans  le  canton  d'Am- 
herst,  comte  d'Otcawa,  P.Q.,  par  la  Canadian  China 
("lav  Co.,  de  Montreal. 

La  raffinerie  d'argile  est  situee  a  2  milles  de 
StRe-ii  d'Amherst  et  a  7  milles  d'Huberdeau,  le 
; '''-minus  du  chemin  de  fer  Canadieh-Nord,  a  id 
an nord-ouest  de  Montreal. 

Les  importations  d'argile  chinoise  brute  et  raf- 
finee  au  Canada  en  1917  se  sont  elevees  a  1  1,956 
tonnes,  d'une  valeur  de  $97,856  ou  de  $8.-!  1  la  on. 
ue,  contre  19,062  tonnes,  d'une  valeur  de  $114,110 
:>u  $5.99  la  tonne,  importees  en  1916.  La  produc- 
ion  annuelle  de  poterie  depuis  1888  est  donnee 
lans  le  tableau  ci-dessous: 


Vnnee  civile. 

1888  . .    . 

1889  . .    . 

1890  .  .    . 

1891  ..   . 

1892  . .    . 

1893  .  .    . 
.  .    . 

1895  .  . 

1896  .  .    . 

1897  .  .    . 
.  .    .. 

1S99 

1900  . . 
1901 

1902  .  . 

1903  . .    .  . 

1901  .  .  .  . 
1905 
1906 
1907 
1908 
1909  .. 


Valeur 

27,750 

195,242 

258,844 

265,811 

213,186 

162,144 

151,588 

163,427 

129,629 

214,675 

185,000 

200,000 

200,000 

200,000 

200,000 

140,000 

120,000 

150,000 

253,809 

200,541 

285,285 


1910 
1911 
1912 
1913 
1914 
1915 
1916 
1917 


250,924 
102,493 
43,955 
53,533 
35,371 
64,900 
61,069 
122,878 


Tuyaux  et  Tuiles  de  drainage 
Les  ventes  de  tuyaux  de  drainage  en  1917  ont 
atteint  le  chiffre  de  $783,762,  compare  a  $716,287 
en  1916;    Ontario  a  produit  environ  50  pour  100  de 
la  valeur  totale  produite  cette  annee-la. 

Les  importations  de  tuyaux  et  de  tuiles  de  drai- 
nage en  1917  etaient  evaluees  a  $42,864,  compare  a 
une  valeur  de  $-10,233,  importee  en  1916. 
Poteries  et  Faiences 
On  fabrique  a  St-Jean,  P.Q.,  la  porcelaine  sani- 
:are,  tandis  qu'il  y  a  des  fabriques  de  porcelaine 
electrique  a  Hamilton  et  a  Peterboro.  Ont.  Ce  sont 
la  les  seuls  etablissements  canadiens  fabriquant  de 
la  porcelaine  blanche.  La  matiere  premiere  de 
cette  Industrie',  comprenant  de  L'argile,  du  quartz 
raffing  ct  du  feldspath,  est  importee. 

La  pcterie  de  pierre,  telle  que  cruches,  jarres, 
urnes,  jardinieres  etc.  est  fabriqure  a  .Medicine- 
Hat.  Alberta,  avec  de  l'argile  de  la  Saskatchewan: 
a  Hamilton,  Ontario,  avec-  de  l'argile  imported,  et 
a  St-Jean,  N.B.,  en  partie  avec:  de  l'argile  de  la  Nou- 
velle  Ecosse. 

lies  po  s  a  plantes  sont  fabriques  dans  quel- 
ques  localites.  avec  les  argiles  a  brique  rouge  et  a 
tuile  des  environs. 

In  montant  tres  appreciable  d'argile  a  poterie 
de  gres  est  importee  au  Canada,  pour  servir  aux 
scnlpteurs,  ou  aux  professeurs  des  ecoles  darts 
manuels.  Cette  argile  est  tres  raffinee  et  est  ex- 
pedite en  barils  doubles  de  papier.  En  1917.  elle 
con  ait  $15  la  tonne  au  centre  d'expedition. 

L'argile  a  poterie  de  gres,  pour  usage  ordinai- 
re dans  les  fabriques  coutait  $4  la  tonne  chargee 
snr  un  bateau  ou  un  wagon,  dans  le  New-Jersey, 
en  1917. 

La  valeur  totale  de  la  production  de  poterie  et 
d'articles  d'argile  sanitaire  a  ete,  en  1917,  d'apres 
Its  rapports  recus  au  departement.  de  $604,495; 
une  part,  evaluee  a  $481,617.  de  cette  production 
etait  a  base  d'argiles  importeee.  En  1916,  les  chif- 
fres  avaient  ete  les  suivants:  production  totale 
$391,173,  production  avec  des  argiles  importees, 
$330,104.  Les  argiles  entrant  dans  cette  derniere 
ca'egorie  sont  toutes  classifiees  comme  refractai- 
res. 

A  l'etat  brut  les  argiles  refractaires  sont  clas- 
sees  en  trois  categories,  suivant  leur  degre  de  resis- 
tance. La  categorie  numero  1  doit  pouvoir  sup- 
porter une  temperature  de  3,254  degres  F.,  sans 
s'amollir,  et  les  nirmeros  3  une  temperature  de 
3,000.  Les  argiles  qui  amollissent  entre  2,600  et 
3,000  degres,  sont  dites  semi-refractaires. 
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On  trouve  des  argiles  refractaires  a  deux  en- 
droits  en  Nouvelle-Ecosse,  a  plusieurs  endroits 
dans  la  Saskatchewan  et  a  Clayburn,  en  Colombie- 
Anglaise.  On  sait  qu'il  en  existe  aussi  sur  les  ri- 
vieres Mattagami  et  Missinabi,  dans  le  nord  de 
l'Ontario,  et  sur  la  riviere  Athabasca  en  amont  du 
fort  McMurray,  dans  le  nord  de  l'Alberta.  Pour 
I'heure,  ces  depots  sont  trop  eloignes  des  facilites 
de  transport  pour  etre  exploites. 

On  trouve  des  argiles  semi-refractaires  a 
Wesville,  N.-E.,  a  Flower-Cove  et  a  Minto,  N.-B., 
et  a  plusieurs  endroits  dans  la  Saskatchewan. 

On  fabrique  de  la  brique  refractaire  a  Sydney- 
Mines,  N.-E.,  avec  de  l'argile  prise  a  Shubenacadie, 
N.-E.,  a  Claybank,  Sask.,  a  Clayburn  et  Killgard, 
C.-A. 

La  Canadian  China  Clay  Company  a  commen- 
ce recemment  la  fabrication  de'  briques  refractai- 
res  a  St-Revni  d'Amherst,  P.Q.,  qui  utilise  a  cette 
fin  le  koalin  decolore  qui  se  trouve  dans  ses  depots. 

On  fabrique  aussi  de  la  brique  refractaire  a 
Wes:ville,  N.-E.,  avec  du  schiste  argileux  qui  se 
trouve  dans  les  depots  de  charbon  de  cette  region. 

Sauf  les  exceptions  ci-dessus  mentionnees,  il 
n'existe'  pas  d'argile  refractaire'  ou  semi-refractaire 
dans  l'Ontario  et  la  province  de  Quebec;  il  est  done 
necessaire  d'importer  cette  argile  soit  a  l'etat  brut, 
soit  raffinee.  La  plus  grande  partie  de  cette  ma- 
tier  e'est  importee  du  New- Jersey  et  a  l'etat  raffine. 
Cependant  on  en  importe  aussi  des  quantites  ap- 
preciates de  la  Pensylvanie,  mais  en  produit  fini 
pour  servir  aux  fournaises  et  aux  poeles,  etc. 

En  1917,  l'argile  refractaire  no  1  se  vendait  $7 
la  tonne,  et  le  no  2  a  $6  la  tonne',  dans  le  New-Jer- 
sey. Le  chiffre  total  dj6s  ventes  d'argiles  refrac- 
taires,  de  briques  refractaires  et  d'articles  d'argiles 
refractaires  s'est  eleve  a  $326,511  eh  1917,  contre 
$234,562  en  1916.  En  plus,  des  articles  d'argiles 
refractaires,  faits  avec  des  argiles  importers,  ont 
ete  fabriquees  en  1917,  pour  une  valeur  de  $61,317. 

La  production  de  1917  se  subdivisait  comme 
suit:  argiles  refractaires  10,534  tonnes,  valeur  $49,- 
455;  briques  refractaires,  8,192,213,  valeur  $199,- 
171,  ou  une  moyenne  de  $24.31  du  mille,  et  autres 
produits  d'argiles  refractaires,  valeur  de  $77,885. 
En  1916,  la  subdivision  etait  comme  suit:  argiles 
refractaires  9,206  tonnes,  valeur  $30,767;  briques 
refractaires  5,688,511,  valeur  $147,757  ou  $25.97 
du  mille  en  moyenne;  autres  produits  d'argiles  re- 
fractaires d'une  valeur  de  $56,038. 

Durant  l'annee  civile  1917,  les  importations  de 
briques  refractaires,  y  compris  de  la  brique'  magne- 
site  et  probablement  d'autres  varietes  comme  la 
brique  de  silice,  se  sont  elevees  a  $3,156,591.  Les 
importations  de  briques  inagnesites  prises  a  part, 
avaient  une  valeur  de  $470,081,  chiffre  compris 
dans  le  montant  ci-dessus. 

Les  importations  de  briques  refractaires,  en 
1916,  representaient  une  valeur  de  $1,657,792,  dont 


$1,495,868,    venues    des  E:ats-Unis,  et  $161,924  du 
Royaume-Uni. 

Les  importations  d'argiles  refractaires  en  1917 
ont  atteint  le  chiffre  de  $283,746,  compare  a  $177,- 
124,  valeur  des  importations  en  1916. 

Briques  a  pavage. 

On  fabrique  des  briques  a  pavage  a  West-To- 
ronto, Ontario,  avec  de  l'argile  schisteuse  prise  sur 
les  bords  de  la  riviere  Humber.  Plus  recemment 
en  1914,  1915  et  1916,  une  exploitation  modeste  de 
ce  produit  s'est  poursuivie  a  Clayburn,  C.-A. 

II  n'y  a  pas  de  production  de  briques  a  pavage 
en  1917.  Mais  la  production  annuelle,  pendant 
une  longue  periode  avant  cette  date,  a  varie  de 
3,000,000  a  5,000,0000  par  saison. 

Les  importations  de  briques  a  pavage,  durant 
les  cinq  dernieres  annees,  ont  considerablelnent  de- 
passe  la  production  locale.  En  1917,  on  a  importe 
2,190,000  briques  d'une  valeur  totale  de  $37,814  ou 
de  $17.27  le  mille  en  moyenne.  En  1916,  on  avait 
importe  5,667,000  briques  d'une  valeur  totale  de 
$70,268. 

Argiles  refractaires  et  leurs  produits. 

Les  argiles  refractaires  sont  celles  qui  peuvent 
etre  soumises  a  des  temperatures  elevees  sans  s'a- 
mollir  ou  se  deformer.  C'est  cette  resistance  a  la 
chaleur  qui  est  qualifiee  de  refractaire.  C'est  une 
qualite  qui  n'est  pas  particuliere  a  certaines  varie- 
tes d'argiles,  d'autres  materiaux  comme  la  silice, 
la  luxite  et  le  chrome  en  sont  egalement  doues. 

Exportation  des  briques  de  construction. 

Les  exportations  de  briques  de  construction 
n'ont  jamais  ete  considerables,  pendant  plusieurs 
annees  avant  1900,  elles  ont  represents  annuelle- 
ment  une  valeur  moyenne  de  $6,000.  De  1900  a 
1911  il  y  a  eu  une  legere  chute,  puis  elles  se 
sont  relevees  attteignant  une  valeur  de  $11,871  en 
1914  et  de  $40,039  en  1917. 

Les  importations  annuelles  pendant  plusieurs 
annees  avant  1903,  ont  ete  en  moyenne  de  $20,000. 
Durant  les  annees  qui  suivirent,  cependant,  elles 
ont  rapidement  augmente,  si  bien  qu'en  1912,  elles 
depassaient  $760,000.  Depuis,  la  diminution  a  ete 
constante  et  en  1917  elles  tombaient  a  4,111,000 
briques  d'une  valeur  totale  de  $61,511,  soit  le  chif- 
fre le  plus  bas  depuis  1903. 

Production  de  chaux. 

La  production  de  chaux  en  1917  a  ete  de  6,567,- 
170  minots,  equivalent  a  229,851  tonnes  environ, 
d'une  valeur  de  $1,558,487,  soit  une'  moyenne  d<> 
23.7    sous    le    minot  ou  de  $6.78  la  tonne,  ce  qui 
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consatue  une  augmentation  considerable  sur  1916, 
tant  en  quantite  qu'en  valeur.  La  production  de 
1916  en  effet  a  ete  de  5,493,250  minots,  ou  de  182,- 
264  tonnes  environ,  representant  une  valeur  de 
$1,091,463,  soit  20  sous  le  minot  ou  $5.75  la  tonne. 

Le  prix  moyen  de  vente  au  minot  en  1917  a 
varie  de  20  sous  en  Nouvelle-Ecosse  a  34  sous  dans 
l'Alberta.  Environ  88  pour  100  de'  la  production 
de  1917  a  ete  tire  de  1'Ontario,  de  la  province  de 
Quebec  et  des  provinces  maritimes. 

La  production  de  chaux  hydratee  ou  eteinte 
en  1917  a  ete  de  16,339  tonnes,  et  voici  la  liste  dels 
compagnies  productrices: 

The  Standard  Lime  Co.,  Ltd.,  Joliette,  P.Q. 

Laurentian  Stone  Co.,  Co.,  Hull,  P.Q. 

Standard  White  Lime  Co.,  Ltd.,  Guelph,  Ont. 

Christie,  Henderson  &  Co.,  Ltd.,  Hespeler,  Ont. 

Elora  White  Lime  Co.,  Ltd.,  Elora,  Ont. 

The  Contractors  Supply  Co.,  Ltd.,  Orangeville, 
Ont. 

The  Toronto  Plaster  Company,  Teeswater, 
Ont. 

The  Moose  Horn  Lime  Company,  Moose-Horn, 
Man. 

The  Pacific  Lime  Co.,  Ltd.,  Blubber-Baby,  C.-A. 

Production  de  pierre. 

Les  statistiques  ci-apres  comprennent:  toutes 
les  varietes  de  pierres  vendues;  pierres  de  construc- 
tion, a  monument  d'ornementation,  a  bordure,  a 
dallage,  etc.,  la  pierre  utilisee  dans  la  fabrication 
de  la  chaux  et  du  ciment  n'y  est  pas  comprise.  Les 
pierres  extraites  des  carrieres  ont  6te  classees  com- 
me  suit:  granit  (y  compris  la  syenite  et  autres  ro- 
ches  ignees),  pierre  a  chaux,  gres  et  marbre.  On 
n'a  enregistre  que  les  extractions  de  pierre  des  car- 
rieres et  les  operations  de  coupe  et  de  polissage  de 
ces  pierres  quand  ces  travaux  sont  executes  par  les 
exploitants  des  carrieres.  En  plus  de  la  production 
fie  la  pierre  par  ces  exploitants  reguliers,  il  n'y  a 
aucun  doute  que  des  quantites  considerables  de 
pierre  sont  produites  par  des  particuliers  pour  leur 
usage  personnel,  par  exemple  les  cultivateurs  pour 
les  fondations  de  leurs  granges  ou  de  leurs  mai- 
sons,  pour  divers  travaux  de  beton,  etc.,  mais  il  est 
impossible  de  garder  registre  de  cette  production. 
Mais,  de  plus,  la  statistique  de  la  pierre  qui  entre 
dans  la  construction  des  chemins  de  fer,  le  terras- 
semen  t  des  routes,  etc.,  est  egalement  tres  incom- 
plete. 

La  valeur  totale  de  la  pierre  produite  en  1917, 
suivant  les  rapports  recus,  a  ete  de  $3,240,117, 
compare  a  une  production  de  $3,736,412  en  1916, 
soit  une  diminution  de  $496,265  ou  de  13  pour  100 
environ. 

Le  nombre  des  exploitations  en  activite  etait 
de  165,  en  1917,  le  no-mbre  de  travailleurs  employes 
de  3,002  et  le  total  des  salaires  payes  de  $1,610,598. 


La  production  totale  en  1917  se  repartissait  comme 
suit:  pierre  a  chaux,  $2,283,569  ou  70.5  pour  100; 
gres,  $261,256  ou  8.1  pour  100;  granit,  $639,412,  ou 
19.7  pour  100;  et  marbre',  $55,820  ou  1.7  pour  100. 

Briques  de  sable  et  chaux. 

Les  materiaux  employes  dans  la  fabrication  de 
cette  brique  sont  ordinaire-ment  le  sable  de  greve 
et  la  chaux  eteinte,  cette  derniere  entrant  dans  le 
melange,  dans  une  proportion  de  6  pour  100  de  son 
poids.  Ces  materiaux  sont  meles  parfaitement  a 
la  machine  et  pressee  dans  la  forme  voulue,  puis 
soumise  sous  pression  dans  des  cylindres  clos,  a 
Taction  de  la  vapeur  pendant  environ  8  heures. 
Le  produit  de  ce  procede  est  une  brique  de  couleur 
pale,  suffisamment  dense  et  dure.  On  emploie 
beaucoup  de  ces  briques  pour  faire  les  murs  des 
caves  et  des  manufactures.  Leur  fini  poli  et  leur 
couleur  claire  rend  inutile  l'emploi  de  materiaux 
additionnels  pour  finir  ces  murs. 

Les  installations  pour  la  fabrication  de  ces  bri- 
ques s'elevent  generalement  pres  des  grands  cen- 
tres, de  facon  que  les  briques  puissent  etre  trans- 
poses en  voiture  a  l'endroit  ou  elles  doivent  etre 
employees,  car  moins  elles  son",  manipulees  avant 
de  servir,  mieux  elles  paraissent  dans  le  mur. 

Lea  premieres  statistiques  sur  la  production  de 
ce  genre  de  briques  au  Canada  date  de  1907,  alors 
que  dix  exploitations  avaient  une  production  totale 
annuelle    de     16,492,971     briques,    d'une  valeur  de 

$167,795. 

En  1917,  les  ventes  s'eleverent  a  18,492,971  bri- 
ques d'une  valeur  totale  de  $201,355,  soit  $11.19  le 
mille.     En  1916,  la  production  avait  ete  de  16,540, 
747  briques,  valant  $126,235. 

Sable  et  Gravier. 

Les  ventes  totales  de  sable  et  de  gravier  pro- 
duits  au  Canada  en  1917,  se  sont  montees  a  9,182,- 
417  tonnes,  valant  $2,326,249,  compare  a  une  pro- 
duction de  S,156,207  tonnes  valant  $1,838,320  en 
1916,  soit  une  augmentation  de  $487,929  ou  de  26 
pour  100  dans  la  valeur  totale. 

La  production  de  1917  se  subdivisait  comme 
suit:  sable  de  construction,  a  beton  et  employe  dans 
la  construction  des  routes,  1,505,907  tonnes  d'une 
valeur  de  $614,272;  graviers.  y  compris  sable  et 
graviers,  et  graviers  pulverises,  2,214,369  tonnes, 
valant  $904,584;  ballast  de  voies  ferrees  5,312,218 
tonnes,  valant  $718,801;  sable  a  moulage,  46,790 
tonnes,  valant  $46,018;  sables  divers,  103,133  ton- 
nes, valant  $42,574. 

Avant  1912,  aucune  mesure  n'arait  ete  prise 
par  ce  departement  pour  se  procurer  des  statisti- 
ques sur  la  production  du  sable  et  du  gravier  au 
Canada.     En     1912,  on  covnmenca  a  recueillir  ces 
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statistiques  et  des  rapports  furent  re'cus  indiquant 
une  production  totale  de  $1,519,099.  Les  statisti- 
ques accrues  des  annees  suivantes  sont  dues  en 
grande  partie,  sans  aucun  doute,  au  perfectionne- 
ment  des  methodes  d'enquete. 


Production  d'Ardoise. 

Les  carrieres  New-Rockland,  dans  le  canton 
Melbourne,  comte  de  Richmond,  produisent  une 
petite  quantite  d'ardoise  chaque  annee.  Elles  sont 
exploiters  par  la  New-Rockland  Slate  Co.,  Ltd. 
C'est  le  seul  endroit  au  Canada  ou  Ton  produise  de 
l'ardoise.  En  1917,  la  production  a  ete  de  1,422 
carres,  valant  $7,789,  contre  une  production  de 
1,262  carres,  valant  $6,223  en  1916. 

Aucune  exportation  d'ardoise  n'a  ete  enregis- 
tree  depuis  1886,  sauf  en  1908  et  en  1909. 

Les  importations  d'ardoise  ont  varie  depuis 
douze  ans,  de  $90,000  a  $200,000  par  annee. 

La  valeur  totale  des  importations  durant  1'on- 
nee  civile  1917  a  ete  de  $106,893  et  comprenait: 
tuiles  a  toiture,  3,909  carres,  valant  $20,785;  ardoi- 
ses  d'ecoliers,  valeur,  $40,603;  crayons  d'ardoise, 
valeur,  $8,717;  autres  articles  d'ardoise,  valeur, 
$36,788. 

Marbre. 

De  1886  a  1896,  notre  production  de  marbre  a 
ete  des  plus  modestes,  sa  valeur  totale  durant  ces 
onze  annees  n'ayant  pas  depasse  $45,835.  On  n'a 
aucune  statistique  de  la  production  durant  les  onze 
annees  qui  ont  suivi,  c'est-a-dire  de  1897  a  1907, 
mais  en  ces  neuf  dernieres  annees  l'ouverture  de 
carrieres  a  Philipsburg  et  a  South-Stukely,  P.Q.,  et 
le  developpement  des  exploitations  de  l'Ontario  et 
de  la  Colombie-Anglaise  ont  amene  une  production 
considerable.  La  valeur  totale  de  la  production,  en 
1917,  a  ete  de  $55,820,  comprenant  du  marbre  d'or- 
nementation,  1,210  tonnes,  valant  $55,000,  et  de  la 
poussiere  de  marbre,  280  tonnes,  valant  $280.  La 
production  de  1916  avait  atteint  une  valeur  de 
$118,810,  dont  1,034  tonnes  de  marbre  d'ornement, 
valant  $103,400,  et  27,464  tonnes  de  poussiere  de 
marbre,  valant  $15,410. 

Nos  importations  de  marbre  durant  1'annee 
civile  1917  se  sont  montees  a  $199,697,  comparees 
a  $171,849  en  1916. 

Gres. 

La  valeur  du  gres  produit  en  1917  a  ete  de 
$261,256,  comparee  a  $146,244  en  1916.  Une  gran- 
de partie  de  ce  gres  sert  dans  la  construction,  mais 
on  en  emploie  aussi  des  quantites  considerables 
pour  le  drainage  et  le  pavageL 


Granit. 

La  production  du  granit,  en  1917,  y  compris  la 
syenite,  etc.,  suivant  les  rapports  de  47  exploita- 
tions, etait  evaluee  a  $639,412,  comparee  a  une 
production  de  $1,247,267  en  1916. 


DEUX   AMENDEMENTS   PROPOSES  AU   REGLE- 
MENT  DE  FERMETURE  DE  BONNE  HEURE 


A  la  suite  de  la  motion  adoptee,  cette  semaine, 
par  le  conseil  de  Montreal,  au  sujet  du  reglement 
de  fermeture  de  bonne  beure,  il  se  peut  fort  bien 
que  certains  amendements  soient  apportes  a  ce  re- 
glement. Ces  amendements  permettraient  aux  li- 
braries de  rester  ouvertes  apres  les  heures  regle- 
mentaires,  ainsi  que  les  petits  magasins,  ou  la  pre- 
sence de  commis,  apres  ces  heures,  n'est  pas  neces- 
saire. 

La  motion  a  ete  proposee  par  les  echevins 
Rubenstein  et  O'Connell,  et  dit: 

"Que  la  Commission  Administrative  soit  priee 
de  considerer  l'opportunite  d'amender  le  reglement 
No  695  de  facon  que  les  librairies  ou  Ton  vend  des 
articles  comme  des  crayons,  des  plumes,  de  l'encre, 
etc.,  puissent  rester  ouvertes  apres  les  heures  re- 
glementaires  de  fermeture,  et  que  les  petits  maga- 
sins ou  generalement  on  n'emploie  qu'un  ou  deux 
commis  puissent  aussi  rester  ouverts,  pourvu  que 
les  dits  commis  puissent  s'en  aller  aux  heures  re- 
glementaires  de  fermeture". 

Cette  motion  a  ete  adoptee,  l'echevin  Sansre- 
gret  etant  dissident. 

La  commission  administrative,  comme  on  sait, 
a  adopte  le  reglement  de  fermeture  sur  les  instan- 
ces du  conseil,  et  ne  s'est  dit  prete  a  le  rappeler  ou 
a  l'amender  que  si  le  conseil  qui  lui-meme  agissait 
sur  la  recommandation  de  certains  marchands  le 
demandait.  Avec  la  motion  en  question,  il  se  peut 
maintenant  que  le  reglement  soit  amende  dans  le 
sens  indiaue. 


LA  RECOLTE  DU  RIZ  EST  MAGNIFIQUE 
AU  JAPON 


Les  estimes  officiels  de  la  recolte  de  riz  au  Ja- 
pon  evaluent  son  rendement  a  300,000,000  de  li- 
vres,  ce  qui  fait  une  augmentation  de  15  pour  cent 
par  comparaison  avec  celui  de  1'annee  derniere. 
Ces  perspectives  encourageantes  sont  dues  au  fait 
que  les  conditions  de  la  temperature  ont  ete  tres 
favorables,  que  Ton  a  eu  soin  d'empecher  autant 
que  possible  la  deterioration  de  recoltes  et  que  les 
fermiers  stimules  par  les  prix  eleves  auxquels  le  riz 
se  vend  ont  augmente  la  productoin  en  faisant 
usage  de  quantites  plus  considerables  de  produits 
fertilisants. 
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La  molybdenite 


Nous  extnayons  du  rapport  sur  Jes  operations  mi- 
niere  de  la  Province  de  Quebec  pour  I'annSe 
1918  une  etude  sur  la  molybdenite  qui  est  ap- 
pelee  a  revolutionner  I'industrie  de  J'acier  et 
dont  les  depots  dans  la  Province  de  Quebec 
sont  considerables. 


La  production  totale  de  la  molybdenite  en 
1918  s'est  elevee  a  342,296  livres  evahiees  a  $383,- 
252,  soit  une  moyenne  de  $1.20  la  livre.  Ces  chif- 
fres  represented  une  augmentation  de  51  pour 
pour  cent  en  quantite  et  61  pour  cent  en  valeur 
sur  ceux  de  l'annee  precedents 

Durant  l'annee  1917,  le  Gouverneur  canadien 
avait  mis  un  embargo  sur  l'exportation  de  la  mo- 
lybdenite du  Canada,  car  le  Gouvernement  impe- 
rial avait  besoin  de  la  production  totale,  et  avait 
etabli  un  prix  fixe  de  105  schellings  l'unite,  ou  en- 
viron $1.00  la  livre.  Au  mois  de  Janvier  1918  cet 
embargo  fut  leve  et  on  permit  les  exportations  de 
molybdenite  sur  permis  a  des  acheteurs  approuves. 
Aux  Etats-Unis  le  prix  du  marche  pour  la  mo- 
lybdenite durant  le  mois  de  Janvier  1918  etait  de 
$2.25  a  $2.30  la  livre,  mais  peu  apres  la  production 
depassa  la  demande  et  le  prix  baissa  graduelle- 
ment  depuis  une  moyenne  de  $2.23  en  Janvier  a 
$1.24  en  juin,  $1.00  en  octobre,  et  finalement  a 
$0.85  en  decembre  1918,  avec  tres  peu  de  transac- 
tions. Ces  chiffres,  evidemment,  sont  encore  en 
avance  sur  les  prix  d'avant  la  guerre,  qui  variaient 
entre  $0.25  et  $0.40  la  livre. 

Ces    prix    peu    eleves    d'avant-guerre,    etaient 
dus,    dans  une  certaine  mesure,  a  la  grande  irregu- 
larite    de    la   production.     Les    consommateurs    ne 
pouvaient  pas  compter    sur    un    appovisionnement 
constant   et   regulier   et   prendre   des  mesures   en 
consequence,  car  la  production  des  mines,  taut  au 
Queensland    qu'en  Norvege,  qui  etaient  avant  1915 
les  deux  principaux  pays  producteurs  du  monde  en- 
tier,  etait  tres  spasmodique.  Les  prix  eleves  qu'on 
offrit  pendant  la  guerre,  eurent  pour  effet  d'activer 
les  travaux   de "  developpement    sur   certains   gise- 
ments au  Canada  et  aux  Etats-Unis,  de  mettre  les 
mines  sur  une  base  d'exploitation  reguliere,  et  de 
permettre    l'erection    d'ateliers    de    concentration 
pouvant  donner  une  production  constante. 

La  tres  grande  partie  de  production  canadien- 
ne  de  1918  vint  de  la  mine'  Moss,  dans  le  canton 
d'Onslow,  exploitee  par  la  "Dominion  Molybdenite 
Company".  Durant  l'annee  on  changea  les  metho- 
des  d'exploitation  a  ciel  ouvert  aux  chantiers  prin- 
cipaux et  on  adopta  Sexploitation  souterraine,  ou 
plutot  le  systeme  d'exploitation  "Glory  Hole"  ou 
d'ecrasement.  Maintenant  on  extrait  le  minerai 
par  un  puits  depuis  la  derniere  partie  de  l'annee. 
On  a  creuse  le  puits  a  60  pieds  du  bord  de  l'exca- 


vation  a  ciel  ouvert.  II  est  incline  a  70  degres  et  a 
une  profondeur  de  200  pieds,  ou  de  75  pieds  en 
dessous  du  point  le  plus  bas  des  travaux  a  ciel  ou- 
vert. Du  fonds  du  puits  on  a  mene  un  travers-banc 
qui  passe  en  dessous  de  l'excavation  a  ciel  ouvert, 
et  a  son  extremite  on  a  fait  quelques  travaux  de 
galeries.  On  transporte  le  minerai  a  l'atelier  de 
concentration  qui  eot  situe  au  centre  des  trois  gi- 
sements de  molybdenite  sur  lesquels  on  a  fait  des 
travaux  d'exploitation  sur  la  propriete  de  la  "Do- 
minion Molybdenite  Company". 

On  n'a  pas  fait  de  changement  durant  l'annee 
a  la  methode  de  concentration  de  la  'molybdenite, 
car  les  resutats  atteints  sont  tres  satisfaisants. 
Nous  avons  fait  la  description  de  cette  methode 
dans  le  "Rapport  sur  les  Operations  miniere  de  la 
province  de  Quebec  pour  1917,"  et  son  efficacite  a 
repondu  a  l'attente  des  exploitants.  L'extraction 
de  molybdenite  depasse  90  pour  cent  de  la  teneur 
du  minerai,  ce  qui  est  eminement  satisfaisant  avec 
du  minerai  qui  contient  a  l'analyse  moins  de  deux 
pour  cent  de  Nos  2. 

La  "Wood  Molybdenite  Company"  a  exploite 
sa  mine  au  lac  Squaw,  situes  sur  le  lot  24,  rang  Mil 
du  canton  de  Huddersfield,  durant  la  premiere  par- 
tie  de  l'annee  seulenient,  et  a  fait  plusieurs  petites 
expeditions,  de  molybdenite,  J.  A.  Bancroft  a  decrit 
en  details  ces  gisements  dans  le  "Rapport  sur  les 
Operations  minieres  dans  la  Province  de  Quebec 
durant  1917." 

La  "St.  Maurice  Mines  Company"  qui  possede 
des  gisements  de  molybdenite  au  lac  Kewagama, 
canton  de  Preissac,  fut  reorganisee,  et  sous  la  di- 
rection de  M.  B.  Neilly,  de  Cobalt,  Ontario,  on  a 
pousse  activement  les  travaux  de  developpement. 
A  la  fin  de  l'annee  on  avait  creuse  un  puits  de  70 
pieds  de  profondeur  et  durant  l'hiver  on  a  trans- 
porte a  la  mine  les  machines  pour  un  atelier  de 
concentration,  a  partir  de  la  station  de  Villemontel 
sur  le  chemin  de  fer  Transcontinental.  On  s'attend 
a  ce  que  cet  atelier  soit  complete  et  mis  en  opera- 
tion au  commencement  de  l'ete  1919. 

On  a  aussi  fait  des  travaux  de  prospection  et 
de  developpement  dans  le  canton  de  La  Corne,  sur 
un  gisement  de  molybdenite  qui  apartient  a  L.  N. 
Benjamin  et  associes. 

Ce  dernier  gisement  a  ete  visite  par  un  inge- 
nienr  du  Service  des  Mines  pendant  l'ete  de  1918. 
II  est  forme  d'une  serie  de  veines  de  pegmatite 
plus  ou  moins  paralleles,  recoupant  la  roche  en- 
caissante,  qui  est  un  schiste  Keewatin.  Ces  veines, 
que  Ton  a  observees  au  nombre  de  16  sur  les  lots 
1  et  2  du  rant  1  de  La  Corne,  out  des  largeurs  at- 
teignant  jusqu'a  quatre  pieds  au  maximum.  Pres 
des  epontes  il  y  a  des  concentrations  de  molybde- 
nites  cristalline    accompagnes    de    tourmaline,    de 
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sericite  et  de  fluorine.  On  a  decape  ces  veined  a  la 
surface  sur  des  distances  de  75  a  300  pieds.  On  a  " 
creuse  un  puits  ayant  une  profondeur  de  42  pieds 
incline  sous  un  angle  de  56  degres.  II  semble  que 
cette  propriete  soit  susceptible  de  produire  un  ton- 
nage considerable  de  bon  minerai  facile  a  traiter 
pour  l'enrichissement. 

M.  P.  H.  Chabot  a  fait  certains  travaux  de 
prospection  sur  les  lots  21  et  22  rang  V  du  Canton 
Huddersfield  et  il  a  expedie  une  petite  quantite  de 
minerai  au  laboratoire  de  concentration  du  Minis- 
tere  des  Mines,  Ottawa. 

Molybdenite  aux  Etats-Unis.  —  Sexploitation 
miniere  et  la  production  de  la  molybdenite  aux 
Etats-Unis  se  sont  developpes  tres  activement  du- 
rant  l'annee  1918,  et  actuellement  les  gisements 
du  Colorado  sont  exploites  sur  une  grande  echelle. 

Molybdenite  dans  le  Comte  (Colorado).  — 
"Les  gisements  se  presentent  sous  la  forme  de  fi- 
nes particules  dans  les  veinures  de  quartz  dans 
une  large  zone  fracturee  traversant  un  gra- 
nite silencieux.  On  exploite  le  massif  de  mine- 
ral en  y  faisant  des  excavations  souterraines,  et  on 
fait  la  concentration  du  minerai  par  la  methode 
de  flotation.  Le  minerai  contient  0.92  pour  cent 
de  molybdenite,  2.7  pour  cent  de  fer,  des  traces  de 
cuivre,  et  aucune  substance  deletere  telles  que 
l'arsenic,  le  bismuth  ou  le  phosphore." 

A  Climax,  Colorado,  la  "Climax  Molybdenum 
Company"  une  compagnie  flliale'  de  1' "American 
Metal  Company"  s'est  hatee  de  terminer  l'erection 
d'un  atelier  de  concentration  de  300  tonnes,  et  tout 
pres  de  la,  la  "Molybdenum  Product  Company" 
vient  de  mettre  en  operation  son  atelier  de  250 
tonnes.  La  "Climax  Company"  produit  mainte- 
nant  (novembre  1918)  au  taux  de  1  million  et  *4 
de  livre  de  molybdenite  par  annee,  et  ce  chiffre  de 
production  depassera  plus  tard  la  production  mon- 
diale  d'aujourd'hui  quand  la  construction  actuelle 
sera  completee  et  que  l'atelier  de  concentration 
pourra  traiter  1000  tonnes  par  jour. 

L'Engineering  and  Mining  Journal,  livraison 
18  mai  1918,  donnait  une  description  detaillee  des 
gisements  de  Climax. 

Usages  et  Marche  de  la  Molybdenite.  —  II  est. 
tres  difficile  d'obtenir  des  donnees  et  des  rensei- 
gnements  exacts  sur  les  besoins  et  la  consomma- 
tion  de  la  molybdenite  de  l'avenir.  Meme  la  ques- 
tion des  usages  auxquels  on  a  sounds  ce  minerai 
pendant  la  guerre  est  plus  ou  moins  vague.  Le 
principal  emploi  de  la  molybdenite  est  pour  la  fa- 
brication du  ferro-molybdene,  qui  entre  dans  la 
composition  des  aciers  a  outils  a  coupe  rapide,  qui 
sont  des  aciers  a  molybdene  possedant  les  memes 
qualites  que  les  aciers  au  tungstene.  La  principale 
objection  qu'on  souleve  au  sujet  de  la  subtitution 
du  molybdene  au  tungstene  dans  la  fabrication  de 
ces  aciers,  c'est  que  pour  obtenir  des  resultats  sa- 
tisfaisants,  il  faut  prendre  beaucoup  de  soin  dans 
l'introduction    des  proportions   convenables   de   ce 


m£tal  et  dans  le  procede  du  recuit.  II  faut  environ 
trois  fois  moins  de  molybdene  que  de  tungstene 
pour  obtenir  les  memes  effets  dans  lacier  a  outils, 
mais  lacier  au  molybdene  est  beaucoup  plus  sus- 
ceptible de  fendiller  ou  de  se1  deteriorer,  si  on  ne 
surveille  pas  le  refroidissement. 

La  molybdenite  sert  aussi  a  la  fabrication  de 
produits  chimiques,  tels  que  le  molybdate  d'ammo- 
niaque,  le  molybdate  de  sodium,  l'acide  molybdi- 
que. 

A  part  ces  usages  la  technologie  du  molybde- 
ne est  plus  ou  moins  obscure.  Quelque  temps 
avant  la  declaration  de  la  guerre,  les  prix  pour  la 
molybdenite  augmenterent  d'une  maniere  gra- 
duelie  jusqu'en  1914  ou  ils  atteignirent  $3.  et  $4.  la 
livre.  II  est  evident  que  cette  hausse  etait  causee 
par  les  acheteurs  allemands  qui  faisaient  des  ap- 
provisionnements  de  ce  succedane  de  tungstene. 
Les  autres  usages  auxquels  on  pretend  avoir  sou- 
mis  dans  une  large  mesure  le  molybdene  et  ses 
composes  mais  qui  pour  la  plupart  ont  ete  alter- 
nativement  nies  et  reiteres,  sont:  la  fabrication  de 
la  poudre  sans  fumee;  comme  stabilisateur  pour 
les  explosifs  brisants,  pour  empecher  leur  decom- 
position et  leur  explosition  spontanee;  aciers  spe- 
ciaux  pour  lame  des  canons  et  des  carabines;  blin- 
dages et  la  fabrication  de  projectiles  pouvant  tra- 
verser les  plaques.  Une  enquete  faite  par  la  Com- 
mission geologique  des  Etats-Unis  aupres  des  au- 
torites  militaires  des  Allies  a  revele  le  fait  que  les 
Etats-Unis,  la  France  et  TAngleterre  n'em- 
ployaient  pas  de  molybdene  dans  la  fabrication  des 
blindages  ou  des  gros  canons,  et  que  de  no'mbreu- 
ses  analyses  de  canons  allemands  captures  indi- 
quaient  que  les  allemands  ne  s'en  servaient  pas 
non  plus  pour  cet  usage. 

La  France,  cependant,  employait  le  molybde- 
ne dans  la  fabrication  des  culasses  de  quelques- 
uns  de  ses  canons  de  campagne.  L'alliage  "stel- 
lite",  peut  aussi  contenir  une  petite  proportion  de 
molybdene.  La  stellite  oroginelle  est  un  alliage  de 
Cobalt  50  ou  60  pour  cent,  de  chrome  30  a 
40  pour  cent,  de  tungstene  8  a  20  pour  cent. 
Quelque-fois  une  partie  du  tungtene  est  rempla- 
cee  par  du  molybdene.  On  a  aussi  utilise  une 
faible  proportion  du  molybdene,  moins  de  un  pour 
cent,  dans  lacier  de  quelques-uns  des  arbres  de 
couche  et  des  tiges  maitresses  des  moteurs  "Li- 
berty" pour  aeroplanes  construits  pour  le  service 
militaire  des  Etats-Unis. 

MAX.  GIROUX, 

Plombier  Sanitaire, 

Poseurs  d'Appareils, 

a  Gaz  et  a  Eau  Chaude, 

Couvreur  en  Gravois. 
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LE  REBOISEMENT 


Un  fait  remarquable  a  signaler  c'est  qu'il  y  a 
ving.-trois  ans  la  plus  grande  fabrique  de  scies  du 
monde  ait  eu  l'idee  d'un  sujet  qui  passe  pour  Tun 
des  plus  importants  aujourd'hui  —  LE  REBOISE- 
MENT. 

La  vignette  publiee  ici  fait  voir  une  superbe 
avenue  plantee  de  robuste  erables  de  Norvege. 
Cette  avenue  conduit  a  la  fabrique  de  Henry  Diss- 


ton  &  Sons,  Inc.,  de  Philadelphie,  dont  la  superficie 
totale  est  de  cinquante  acres. 

L'un  des  vieux  employes  de  la  Compagnie 
Disston,  en  voyant  cette  photograpnie  fit  la  remar- 
que  suivante:  "Je  me  rappelle  parfaitement  le 
vieux  sentier  que  cette  avenue  a  remplace.  Pen- 
dant nombre  d'anees  avec  des  milliers  de  mes  com- 
pagnons  de  travail  j'ai  suivi  ce  sentier.  II  etait  en 
cendres  et  en  ete  il  absorbait  les  chauds  rayons  du 
soleil  pour  les  lancer  ensuite  deux  fois  plus  forts 
sur  les  gens  qui  se  rendaient  a  la  fabrique.  C'est  un 
souvenir  durable  et  magnifique  a  la  sagacite  de  Sa- 
muel Disston  que  tous  les  employes  appelaient 
l'"Oncle"  Disston.  Aujourd'hui,  a  l'ombre  des  su- 
perbes  erables  on  peut  faire  une  promenade  deli- 
cieuse  sur  un  pavage  en  ciment  conduisant  a  Ten- 
tree  de  l'usine. 

II  est  particulierement  interessant  de  noter  ici 
que  Disston,  dont  les  scies  pendant  des  annees  ont 
ete  employees  pour  abattre  des  miUiers  et  des  mil- 
liers d'acres  de  bois,  ait  eu  l'idee  de  planter  et  de 
con  server  de  superbes  arbres  dont  les  branches 
donnent  une  superbe  avenue  ombragee. 

Les  autres  grands  manufacturiers  devraient 
suivre  l'exemple  de  la  grande  compagnie  ameri- 
caine. 


Renseignements   de   Trois-Rivieres   et   d'Arthabaska 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREMENT 
D'ARTHABASKA 

Du  6  au  11  octobre  1919. 

Vente. — Louis   Paradis    a   Johnny    E.    Carigan,   p.    362,    Ting- 
wick,  $650,  $200  a/c. 

Vente. — Mine  Victoria  Michaud  a  Theodore  Charette,  p.  490, 
Tingwick,  $400  payees. 

Vente. — William  Carignan  a  Eugene  Levasseur,  p.  916,  Ting- 
wick, $200  payees. 

Obligation. — Joseph  Nadeau  a  D§sir6   Caron,   676,   Tingwick, 
$2,000. 

Vente. — Alphonse  Hamel  a  Robert  Pellerin,   1079,   Tingwick, 
$4,600  payees. 

Obligation. — Robert    Pellerin,    a    Lionel    Beauchesne,    1079, 
Tinkwick,  $1,400. 

Transport. — Benjamin  Cayer  a  Joseph  Plourde,  sur  Neil  Mc- 
Neil, fils,  $1,100. 

Obligation. — Leopold    Leblanc    k    James      H.    Muldoon,    726, 
Tingwick,  $1,300. 

Obligation. — Johnny  E.  Carignan  a  Neil  McNeil,  pere,  2  par- 
ties 362,  Tingwick,  $600. 

Vente.— D«5sir6  Trottier  a   Donat   Trottier,   6b  et  6c,   lOe  rg 
Stanfold,  $10,000.  $3,000  a/c. 

Vente. — T61esphore   Brunelle  a   Ernest   Brunelle,   p.   480,   St- 
Norbert  et  autres,  $4,000  payees. 

Vente. — Lawrence    Hannan     et   al.,    a   Xavier   B6dard,      940, 
Tingwick,   $5,000,   $1,000  a/c. 

Vente-  Henri  Caza  a  Ulric  Leblanc,  p.  428,  Bulstrode,  $400, 
$225  a/c. 

Vente. — Mme    H61ene    Labbe'    a   Joseph   Lemay,   p    454    Ste- 
Victoire,  $1,600,  $200  a/c. 

Transport. — Louis  Gosselin  a  Ulderic  Boisvert,  sur  Adolphe 
Provencher,  $500. 

Vente.— Henri  Pepin  et  al.  a  Ferdinand  Michaud,  p.  247,  Ar- 
thabaskaville,    $300   payees. 

Vente.— Emile  Lemay  a  Philippe  Beauchesne,  158  et  autres 
St-Christophe,  $4,700,  $2,50  a/c. 

Vente. — Oscar    Rousseau    a    Joseph    Rousseau,      %    n  e     859 
Tingwick,  $2,300,  $1,200  a/c. 

Vente. — C61ina  Savoie  a  M6d6ric  Desharnais,  p    107  et  108 
St-Paul,  $260  dues. 

Vente.— Willie  Fortier  a  Armand  Dupont,  269,  208  et  209    St- 
Paul,  $6,500,  $3,650  a/c. 

Vente.— Armand  Dupont  a  Thomas  Dupont,  221,  220  et  d    919 
St-Paul,  $3,400,  $1,600  a/c.  ' 


Vente.— Thomas  Dupont  a  Georges  Prince,  p.  345,  p    283  et 

P.  354,  St-Paul,  $3,100,  $1,300  a/c. 
Vente.— Alphonse  Camire-  a  Alfred  Binette,  V>  n  e    149  et  an 

tres,  Ste-Helene,  $4,800,  $3,000  a/c 

VeDuUTAlph»,?„Se  Camir6  *  Arthur  Camire-,  %  s.e.  150    Ste- 
HeUene,  $500  payees.  ' 

0bli!22i°erT8P2hi^P^B?UCv>heS?1eck  Alfred  Comtois'  n*>  ™> 
m  et  182,  St-Christophe,  $1  500 

0bli|ttp0au'r$irToaond  DUP0Dt  h  Alb6rt  H°Ule*  269,  208  et  209« 

*%^K£fihB!  lies81- a  Loriot  Lachance-  »»* 

°h]1^^n^^o^S^Z^ism'  P  270'  Ar" 

°bl  waickn"$2?0e0nry  Lampr°n   k   Uld<5ric   Boisvert,    931,   War- 

Ym*d^  sisrjtiir Hermmne  Maheu- p 453> 

Ven$V0m$4d0e00BaO/cdUC  k  Emlle  Bari1'  296'  St*H«*ne, 
^"pa^So^roy a^cFreddy  L'HeUr6UX'  289  et  290>  St' 
TeSts"NorbT«.me  JU,iG  RUel  a  Hen"  Labont6'   %  ™-   183, 

Tra  MnHnTtL»UlS   PSfif"   k   GeorSes    Thibault,   sur   Wilfrid 
Monn  et  Raoul  Pothier,  $2  100  ™ 

Obligation -Adelard    Joyal    a   Antoine    Marin,      6a     lie    re 
Blandford,  et  autres,  $1,000.  g' 


BUREAU     D'ENREGISTREMENT 

CITE   ET  DISTRICT   DES  TROIS-RIVIERES. 

Semaine  du  23  septembre  au   14  octobre. 

Vente— Dame  Salom  Riopel  a  J    F    Paradis 

QUltQue"becde  rente~Dame   E°«-   B^«r  a  Gouvernement   de 

Vpnfp~S° v0^"011  Tr«isRivieres  a  G^r6  Isabelle. 
Vente— F.  X.  Vanasse  a  Joseph  Abran. 
Obligation— Win.  Laroche  a  Dame  Jos.  Lambert 
Quittance— Dame  Jos.  Lambert  a  J.  N.  Vadeboncoeur  et  ux 
Quittance-Succ.  H.  Therrien  a  Jos.  Baillargeon 
yente-G.  Arthur  Ferron  a  Cyrisse  LaqueSf 
Vente— Nazaire  Ricard  a  Edmond  Bournival 
Vente— J.  H.  A.  Bernard  a  Laurentide  Co.   Ltd 
Vente— Edmond  Bournival  a  Laurentide  Co    Ltd 
Vente— Cyrisse  Laquerre  a  Laurentide  Co    Ltd 
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Vente — Nazaire  Ricard  a  Laurentide  Co.,  Ltd. 
Vente — J.  O.  H.  Ricard  a  Rodrigue  Lemay. 
Quittance — Nazaire  Ricard  a  Edmond  Bournival. 
Obligation — Moi'se  Janvier  a  Dame  Jean  Giroux. 
Vente — Napoleon  Rousseau  a  Montreal  Trading  Co. 
Vente — Joseph  Rivard  a  Guy  Boyer. 
Vente — Dorilla  Garceau  a  Wilfrid  Giguere. 
Obligation— Arthur  Giguere  a  Rev.  L.  E.  Duguay. 
Renonciation— Onesime  Geiinas  a  De  Charette  &  Frere. 
Vente— The  Shaw.  Falls  Hotel  Co.  a  The  Shaw.  W.  &  P.  Co. 
Quittance— The  Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  L.  L.  Mailhot. 
Vente— Edouard  de  Carufel  a  Paul  Garceau. 
Vente — Banque  d'Ottawa  a  Ernest  Clement. 
Obligation — Joseph  Guillemette  a  Francis  Roy. 
Vente— Corporation  Trois-Rivieres  a  F.  A.  Verrette. 
Vente— Emile  D.  Carignan  a  Dame  Lucien  Guillemette. 
Vente— Emile  D.  Carignan  a  P.  Lucien  Carignan. 
Obligation — Dame  Lucien  Guillemette  a  Seminaire  des  Trois- 
Rivieres. 
Vente — Ernest  Moreau  a  Odilon  Guay. 
Quittance — Athenaise  Sicard  a  Adrien  Lesieur. 
Quittance— Louis  Geo.  Ayotte  a  Wilfrid  Bournival. 
Promesse  de  vente— Caisse  Populaire  Trois-Rivieres  a  Metal' 

Aucoin. 
Privilege — David  Lariviere  vs  Succ.  Jos.  Duchaine. 
Obligation— Alfred  Naud  a  N.  T.  Pare. 
Quittance— Charles  Meunier  a  Vve  J.  B.  Lacerte. 
Vente— Herve  Thiffault  a  L.  Frangois  Pothier. 
Obligation — Leon  Martel  a  Adelard  Milette. 
Obligation— Albert  Dontigny  a  The  Belgo  P.  &  P.  Co. 
Obligation — Arthur  Dargis  a  Phi.  Lacoursiere  et  al. 
Vente — F.  A.  Beaudoin  a  Arthur  Sauvageau. 
Vente — Nazaire  Ricard,  flls,  a  Jos.  Lesieur. 
Vente — L.  J.  Dostaler  a  Aime"  Lafreniere. 
Vente — Rev.  Ls.  et  Eug.  Denoncourt  a  Ans.  Dube  Ltee. 
Vente— Antoine  St-Pierre  a  St-Maurice  Lumber  Co. 
Garantie  hypothecate— Ernest  Gravel  a  Dame  A.  I.  Gravel. 
Obligation— Mathias  Ricard  a  Gaston  Goulet. 
Vente — Yvonne  Robidas  a  Omer  Bellemare. 
Vente— Edouard  Allard  a  Maxime  Villemure. 
Quittance — Perception   du  Revenu  a   Succ.  Philippe   Geiinas. 
Vente— Vve  Philippe  Blais  a  Philippe  Bourassa. 
Vente — Aime"  Ally  a  Joseph  Chauvette. 
Vente — Ignace  Houle  a  Ernest  Normandin. 
Quittance— Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Elisa  D<§saulniers. 
Quittance— Philippe  Houle  a  Vve  Philippe  Blais. 
Quittance— Vve  Edouard  Ferron  et  al.  a  Nazaire  Garceau. 
Vente— Joseph  Dumas  a  Philippe  Lanneville. 
Vente — Samuel  Cossette  a  Valois  Lafontaine. 
Garantie  hypothecate— Adolphe  Bolduc  a  J.  A.  Bourassa. 

Obligation — Moi'se  Janna  a  Adelard  Caliele. 

Quittance— J.  H.  Gaillardetz  a  Arthur  Lessard. 

Quittance— Teiesphore  Racine  et  al.  a  Chrysologue  Dallaire. 

Vente — A'.  E.  Guillemette  a  Hermile  et  Geo.  V6zina. 

Transport— Wilfrid  Bellemare  a  Alfred  St-Pierre. 

Transport— Philippe  Belleville  a  Ernest  Mercier. 

Vente — F.  X.  Lafleur  a  P.  C.  Neault. 

Donation  mobiliere — Evelina  Bordeleau  a  Dame  Exilda  Tes- 
sier. 

Transport— Gaudias  Marquis  a  Oscar  Beauchesne. 

Vente— Ulric  Salvas  a  Canadian  Pacific  Railway. 

Vente— Albertine  Martel  a  Canadian  Pacific  Railway. 

Obligation— Tancrede  Poirier  a  J.  H.  Ricard. 

Obligation— Tancrede  Poirier  a  Frank  Dube\ 

Obligation— Oliva  Crete  a  Eucher  Masse. 

Retrocession— Emile  Lemerise  a  Alfred  Lemerise  et  ux. 

Vente— Houle  &  frere  a  Edouard  Bourassa. 

Obligation — Edouard  Bourassa  a  John  Shore. 

Vente— Damase  Lemire  a  Pierre  Boisvert. 

Quittance— Dame  F.  X.  Giroux  a  Thomas  Argall. 

Quittance— Dame  Adelphe  Garneau  a  Ernest  Janvier. 

Quittance— John  Shore  a  Houle  &  frere. 

Declaration  sociale — Frenette  &  Germain. 

RSsiliation  de   donation— Chs.   Brousseau   et   ux.   a  C.   E.   Vi- 
gneau. 

Vente— Joseph  Bellemare  et  ux.  a  Rev.  P.  T.  Geiinas. 

Vente — Onias  Geiinas  a  Noe  Milot. 

Quittance— J.  F.  Cote  et  ux.,  et  al.  a  Jos.  Bellemare. 

Obligation— F.  X.  Vanasse  a  Athenaise  Sicard  Lemyre. 

Vente— Joseph  Page  a  Canadian  Pacific  Railway. 

Quittance—  Flavie  Labarre  a  William  Janvier. 

Vente— Eudore  Deshaies  a  Dame  Timoth<§e  Bernard. 

Obligation— Dame  Timothee  Bernard  a  Leopold  Lord. 

Vente— Dame    J.    Alex.    Carignan    a   Dame    Maximien    Dessu- 

reault. 
Quittance— Rodolplie  Camirand  a  Houle  &  frere. 


Vente — Odile  Cote  a  Pierre  Duplessis. 
Vente — Odile  Cote  a  La  Maison  Ste-Claire. 
Vente — Jos.  O.  Paquin  a  Hormisdas  Carignan. 
Vente — P.  N.  Martel  a  Benjamin  Thibault. 
Vente — Benj.  Thibault  a  Ant.  Vaillant  et  A.  Barrel. 
Vente — Frangois  Paquin  a  Ernest  Denoncourt. 
Obligation — Dame   E.   N.  Beaudry  a  Caisse   Populaire  Trois- 
Rivieres. 
Transport — G6d£on  St-Onge  et  al.  a  J.  A.  Bessette  et  al. 
Quittance — Caisse  Populaire  Trois-Rivieres  a  Eugene  Aubry. 
Quittance — Lucien  Gagnon  a  J.  C.  Rousseau. 
Donation  mobiliere — Raoul  Doucet  a  Marie  Paul  Doucet  et  al. 
Quittance — Guillaume  Courtois  a  Ulric  Salvas. 
Vente — Alfred  Lacourse  a  Honors  Hamel. 
Quittance — -Alfred  Lacourse  a  Honor6  Hamel. 
Declaration  et  reconnaissance  de  vente — Lacourse,  Hamel  et 

al.  a  Albertine  Martel  Arseneault. 
Quittance — Metric  Savary  a  Dame  Albertine  Martel. 
Quittance — Honore  Hamel  a  Dame  Albertine  Martel. 
Vente — J.  Alfred  Gagnon  a  P.  T.  L6gar£  Limited. 
Quittance — The  Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  The  Shawinlgan  Falls 

Hotel  Co. 
Vente — Francois  Paquin  a  Fortunat  Fournier. 
Quittance — Dame  Arthur  Bellemare  a  J.  Eugene  Cloutier. 
Quittance — J.  O.  Lacoursiere  a  Houle  &  frere. 
Declaration  sociale — The  Colonial  Hide  Co. 
Vente — Dame  Jos.  G.  Labarre  a  Hon.  J.  A.  Tessier. 
Quittance — Frs.  Geiinas  a  Dame  Jos.  G.  Labarre. 
Obligation — Marie-Anna  Lavergne  a  Bronsard  &  Belanger. 
Obligation — Nazaire  Garceau  a  Yvonne  Trudeau. 
Quittance — Chs.  Dumoulin  a  Hormisdas  Auge\ 
Obligation — Louis  Lacroix  a  Eugene  Leblanc. 
Obligation — Adelard  Geiinas  a  J.-Bte  Boisvert. 
Vente — Alide  Lacerte  a  Oscar  Lors. 
Vente — H.  M.  St-Cyr  a  Dame  X.  Loranger. 
Vente — Nazaire  Ricard  a  Victor  Bourassa. 
Vente — Loggie  Turner  a  Cyrisse  Laquerre. 

Obligation — Arthur  Lafreniere  a  Edmond  Bournival. 

Transport — Victor  Bourassa  a  Nazaire  Ricard. 
Vente — Felix  Page  a  Ludger  Despins. 

Obligation— Albert  Ricard  a  H.  M.  St-Cyr. 

Quittance — Commission  Scolaire  Grand'Mere  a  Sylvio  et  Ar- 
thur Vennes. 

Quittance — J.  Bordeleau  a  Jos.  Plante. 

Quittance — J.  A.  Gagnon  a  Loggie  Turner. 

Main-levee — J.  A.  Leduc  a  Achille  Carignan. 

Quittance — Heritiers  Lacerte  a  Isai'e  Dupont. 

Quittance — Honore  Landry  a  Albert  Ricard. 

Obligation — Adem  Auger  a  Hector  Bellemare. 

Echange — Corporation  Shaw.  Falls  a  Hormisdas  St-Onge. 

Obligation — Adelard  Gagnon  a  Dame  Ceiina  Clairmont. 

Vente — Emile  Gagne  a  Corporation  Shaw.  Falls. 

Quittance — Arthur  Salois  a  Adelard  Gagnon. 

Vente — The  Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Ephrem  Juneau. 

Vente — Ephrem  Juneau  a  Emile  Pelletier. 

Obligation — Pierre  Harnois  a  Oscar  Bergeron. 

Transport — Frs.  der  Kinderen  a  J.  H.  Nap.  Desaulnlers. 

Vente — Hercule  Milot  a  Georges  Milot. 

Quittance — Zoel  Benoit  a  Ambroise  Blais. 

Quittance — Euclide  Lajoie  a  Camille  Milot. 

Transport — P.  D.  Thibeault  a  Jos.  N.  Vadeboncoeur  et  al. 

Vente— Heritiers  Houliston  a  P.  D.  Thibeault. 

Quittance — Dame  Chs.  Vadeboncoeur  a  Dame  Denis  Larivee. 

Quittance — Corinne  Blais  a  Philippe  Stevens. 

Vente — Adolphe  Berthiaume  a  Irenee  Cantin. 

Vente— Napoleon  Rouette  a  Adolphe  Berthiaume. 

Vente — Thomas  Laperriere  a  Wellie  Dupont. 

Vente — Camille  Milot  a  Serias  Leblanc. 

Vente — Joseph  Borque  a  J.  Armand  Laperriere. 

Quittance — Corinne  Blais  a  Napoleon  Levasseur. 

Vente — F.  X.  Lambert  a  Louis  Dery. 

Obligation — Achille  Houde  a  Lauda  Geiinas. 

Obligation — Joseph  Pelletier  a  Ad61ard  Villemure. 

Vente — Benjamin  Thibeault  a  Chs.  Edouard  Page. 

Vente — Armand  Beaudry  a  Chs.  Marchand. 

Vente — Leopold  Girard  a  Dame  Ulric  Lefebvre. 

Vente — Vve  Henry  Morency  a  Octave  Hebert. 

Obligation — Octave  Hebert  a  Frangois  Paquin. 

Transport — Jos.  Arseneault  a  Chs.  Bourgeois  et  D.  Rheau 

Declaration  sociale — J.  C.  Rousseau  enrg. 

Vente — Chs.  E.  Girardin  a  Wilfrid  Giguere. 
Obligation — Arthur  Geiinas  a  Honorat  Lamy. 
Vente— Corporation  de  Charette  a  Louis  Bournival. 
Vente — Louis  Bournival  a  Vve  Aug.  Rivard. 
Vente — Vve  Joseph  Lamy  a  Honorat  Bourassa. 
Vente — Vve  Jos.  Laforme  a  James  Lacombe. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR 
SUPERIEURE 


H.  Forget  vs  Wilf.  Leboeuf,  Montreal, 
$138. 

Comp.  Cooperatif  de  Montreal  vs 
Gregoire  Jubinville,  Montreal,   $111. 

Dom.  Paper  Co.  vs  Hugh  R.  Kidd, 
Montr  al,   $161. 

Maria  Head  vs  C.  P.  O.  S.,  Ltd.,  Mont- 
real,  $2,552. 

Omer  Hardy  vs  Melina  Hamelin,  Mme 
L.  Archambault,  L.  Archambault 
Enrg.,  Montreal,  $512. 

Marie  Desjardins  vs  Succ.  Jos.  A. 
Beauchamp,    Montreal,    $5,302. 

F.  Laurent  vs  G.  M.  Martin,  West- 
mount,  $277. 

A.  Drouin  &  Co.  vs  E.  Lecavalier, 
Montreal,    $112. 

Chas  Ciceri  Co.,  Ltd.  vs  P.  Martino. 
Port   Colborne,    Ont,    $301. 

M.  Feldstein  &  Son  Co.  vs  L.  Wexler, 
Buckingham,   $233. 

Banque  Nationale  vs  J.  Daoust,  Theo. 
Daoust,   Montreal,   $112. 

H.  Wylie  vs  L.  L.  Leet,  Montreal, 
$200. 

Jean  Jourdain  vs  Jos.  Daigneault, 
Ed.  Daigneault,  Montreal,  Felix 
Daigneault,  Coaticooke,  Maximilien 
Daigneault,  Boston,  Melina  Jour- 
dain, Mme  Olivier  Daigneault, 
Montreal,   $5,216. 

Pilkington  Bros.,  Ltd.  vs  A.  Julien, 
Montreal,  $341. 

Montreal  Financial  Times  Pub.  Co. 
vs  S.  Vickery  &  Co.,  Toronto,  $190. 

North  Montreal  Central,  Ltd.  vs  A.  A. 
Roy,  Montreal,  $8833. 

Berthe  Scott  vs  Isidore  Ollichon, 
Montreal,  lere  classe. 

R.  C.  Miller  vs  W.  Lachance,  Lachan- 
ce  &  Fils.  Fraserville,  $253. 

Succ.  Pierre  Brault  vs  Automobiles 
Franchises  Ltee,  Montreal,  $1493. 

Norwood  Engineering  Co.  of  Can., 
Ltd.  vs  Arthur  Bastien,  Montreal, 
$5175. 

Dr  H.  Ferron  vs  Donat  Denis,  Mont- 
real, $131. 

Wm.  Rutherford  &  Son  Co.  vs  Win. 
chance,  Lachance  &  Fils,  Riviere 
du  Loup,  $117. 

Granger  &  Frere,  Ltee  vs  Rod.  Tail- 
lefer,  St-Ours,  $283. 

J.  Bonhomme  Ltee  vs  A.  Mendelson, 
Montreal,    $295. 

Realties  Securities  Ltd.  vs  Zoel  Pa- 
quette,   Montreal,   $598. 

Graham  Marchand  Agency  Co.,  Ltd. 
vs  Arthur  Corbin,  Outremont,  $215. 

Rene  Mount  vs  J.  Amirault,  Mont- 
real,  $197. 

J.  A.  Davis  &  Co.  vs  O.  S.  Jones,  La- 
chine,  $104. 

Ed.  Goyer  vs  Albert  Brunet,  Mont- 
real,  $185. 

Jos.  de  Chantal  vs  Cohen's  Ltd., 
Montreal,  $112. 

A.  Graveline  vs  Bruno  Falardeau, 
Montreal,  $240. 

Tclka  Galianka  vs  Henry  Mustofoy 
alias  Mistoway,  Montreal,  4eme 
classe. 

Com.  Ecoles  de  St-Jules  vs  Adele  M. 
Larose.  Mme  Alberto  Dini,  Mont- 
real, $79. 

Com.  Ecoles  Catholiques  vs  B.  Le- 
febvre   Ltee,    Montreal,    $138. 

Elz.  Chaput  vs  Eug.  Charron,  Mont- 
real, $194. 

4-.  Vivet  Gross  vs  Wilf.  Charron, 
Montreal,   $140. 


Jos.  Soucy  vs  N.  K.  Fairbanks  Co., 
Ltd.,    Montreal,   $350. 

Pietro  Ciccin  vs  Maria  de  Francesco, 
Mme  Geovanni  de  Francesco,  Mont- 
real,  $100. 

Lamarre  Cie,  Lt6e  vs  D.  Robillard, 
Montreal,  $271. 

Emile  Pageau  vs  Jos.  Pontbriand, 
Montreal,   $210. 

Cie  Vehicules  Moteurs  de  Montreal, 
Ltee  vs  C.  L.  Fortier,  Ste-Margueri- 
te  du  Lac  Masson,   $973. 

Aurore  Dufort  vs  Rod.  Ladouceur, 
Montreal,  lere  classe. 

Mme  Chas  R.  White  vs  Succ.  Isabella 
Martha  Lane,  Mme  A.  H.  N.  Robin- 
son, Ste-Rose,  $458. 

Thos.  A.  Hollinbank  vs  Harry  A. 
Spencer,  Spencer  Motor  &  Ma- 
chine Co.,  Ltd.,  Hudson,  $500. 

Bannockburn  Clothing  Co.,  Ltd.  vs  S. 
Boucharon,    Montreal,    $117. 

Dom.  Press  Ltd.  vs  Alex.  Currie, 
Jobbers   Press,   Montreal   $315. 

Malvina  Choquet  vs  Chas  Beaudry 
Montreal,    $216. 

H.  Levy  &  Son,  Ltd.  vs  J.  Herscovici, 
Ideal  Ladies  Cloak  &  Novelty  Mir 
Montreal,  $300. 

M.  Archambault  vs  Zelphida  Filteau, 
Mine  Nap.  Carle,  N.  Carle  &  Cie, 
Montreal,   $55. 

A.  Drouin  &-  Co.  vs  L.  N.  St-Laurent, 
Hull,  $287. 

N.  Swan  vs  J.  A.  Gamble,  Louis  Green, 
Montreal,    $101. 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


EL   Theberge  vs  W.  Barr<§,  $45. 

Jos.  Courville  Enrg.  vs  G.  Sirois,  $40. 

Jos.   Courville  Enrg.     vs     Jos.   Sirois, 
$43. 

A.    Hand  field    vs    P.    H.    Duckett,    $88. 

A.  Denault  vs  E.  Rivard,  $38. 

H.  Hartwell  vs  Thos.  Breen,  $12. 

Atlas   Paper   Box   Co.   vs   Globe    Shoe 
Store,  $35. 

E.  J.  Poulin  vs  E.  D.  Gauthier.  $59. 

E.  Pilon  vs  F.  X.  Emond,  $24. 

J.  Trachtenberg  vs  Jos.  Lebrun,  $54. 

L.  Slruovitch  el  al.  vs  j.  j.  Crossbay 
$14. 

Soeurs    de    la       Cong.    Notre-Dame    vs 
Mme    Firmin    J3issonnette    fit     vir. 
$16. 

A.  Cyr  et  al.  vs  J.  A.  Cabana,  $40. 

R.  Singer  vs  N.  Ritchie,  $36. 

Beaudoin  Lt£e  vs  J.  P.   Cousins,   $17. 

J.  M.  Aird  Ltd.  vs  Mms  Sidnev  Ander- 
son, $16. 

Borden's  Farm  Products  vs  Mme  Jas. 
Harrington    et    vir.,    $22. 

A.  F.  Ladouceur  vs  M.  Tracey,  $29. 

I    A.  Robert  vs  Jas.  McBurney.  $15. 

Mme    E.    Lorimier    vs    Jos.    Charbon- 
neau,  $17. 

A.  A.  A.  Nationale  vs  J.  P.  Belanger 
$60. 

H.  Audette  vs  Avila  Chausse\  $50. 

H.  Bessner  vs  W.  B.  Gilmour,  $29. 

A.    Bellefontaine    vs    J.    U.    Lefebvre, 
$10. 

A.  Moquin  vs  Hugh  Davies.  $35. 

W.   Kouri  vs  Ls  Bigras,   $21. 

G.  Martineau  vs  Wm  Rodgers,  $24. 

W.  Kouri  vs   O.   Jolicoeur,   $15. 

J.  A.  Dorais  vs  A.  Houle,  $14. 

H.  Dorval  vs  C.  E.  Pelletier,  $49. 

A.  Rousseau  vs  Jos.  Hogue,  $49. 

Rockstein    &   Guttman      vs      M.   Bou- 
chard, $11. 

A.  Langevin  vs  Wm.  Lambert,  $12. 

O.  Lajeunesse  vs  S.  Guimond,  $21. 

O.  Simard  vs  Ant.  Brule\  $20. 

C.   W.   Lindsay  Ltd.   vs   Geo.   H.   Pee- 
chie,  $45. 


S.  Girard  vs  Charlemagne  Sauvageau, 

$16. 
Jos.  Brunet  vs  O.  Richard,  $31. 
Vitagraph-Lubin-Selig,  Essang  Inc.  vs 

Globe    Amusement    Enterprise   Inc., 

$21. 
J.  R.  F.  Beaudry  et  al.  vs  J.  Crevier, 

$27. 
A.  St-Amour  vs  J.  B.  Allard,  $13. 
C.  Besner  vs  J.  B.  Allard,  $30. 
T.  K.  T.  Stone  vs  Ernest  Cosenworthy, 

$21. 
Imp.  Oil  Co.  vs  Gisco  Limited,  $37. 
J.   Routtenberg  et  al.     vs     Paul  Ber- 

trand,    $26. 
Brouillette   &   Stanway     vs      Mme  B. 

Mercier  et  vir.,  $20. 
J.  Perlman  et  al.  vs  John  Jones,  $31. 
A.  Pouliot  vs  Art.  Richard,  $11. 
Webster   &  Sons,  Ltd.  vs  J.  G.  Man- 

seau,   $57. 
E.  Lefrancois  vs  Vve  A.  Fisette,  $58. 
P.   Leveille  vs  Lawrence  Cleary,   $36. 
W.   Bourassa  et  al.  vs  D.  Silles.   $37. 
W.   Bourassa  vs  P.  Roberge,  $35. 
Raymond    Hardware   Ltd.      vs      J.   E. 

Plante,   $91. 
O.    Boulay   vs    F.    McHugh.    $47. 
H.  Tremblay  vs  L.  Marsolais.  $20. 
Outremont   Garage     vs     Win.   Wilson, 

$80. 
.1    Leprohon  es-qual.  vs  J.  Heins,  $53. 
W.   Bourassa  et   al.   vs  W.   Schrvmer, 

$19. 
Cie  Ass.  Mutuelle  contre  le  feu  vs  O. 

Prairie.   $10. 
E.  Mathieu  vs  G.   Kerkcaldy,  $20. 
T.  Audet  &  Co.  vs  E.  Aspell.  $10. 
A.  Rinfret  vs   N.  Ratelle.  $40. 
J.  L.  Laugworthy  vs  A.  Sears,  $67. 
H.   P.   Davies  vs  W.   J.   Murphy,   Ver- 
dun. $23. 
P.  T.  Legate  Ltee  vs  Alf.  Brunet,  Ste- 

Anne  de  Bellevue      et     Alf.   Boyer, 

Vaudreuil.    $96. 
Int.    Harvester    Co.    vs    E.    A.    Dubuc, 

Mount  Johnson.  $28. 
V    Viau  vs  T.  Chenier,  Ferme  Neuve, 

$66. 
H.    Mathieu    vs    H.    Gravel.    St-Lam- 

bert,  $26. 


LOI     LACOMBE 


Deposants  Employeurs 

A.  T,  Qervais b.  Peaan! 

B.  A.  Drapeau Clarke 

J.  A.  Budyk    ....    Dame  C.  B.  Gross 

S.    BeJanger Nicholson 

J.  A.  Primeau 

.  .  The  North  Amer.  Magnesite  Co. 
Dame  A.  Guimond  .  .  W.  McGowan 
P.  Fortier    . .    . .    St.  Lawrence   Sugar 

Dame  Aurelle  Legault 

The  Metropolitan  Life  iiis. 

Joseph    Provencher    . .    Can.    Vickers 

F.    K.    Belanger M.    Gignac 

Clodomir  Chaumont 

La  Cit(§  de  Montreal 

EN    LIQUIDATION 

Cie  Chaussures  Lasalle  Ltee,  Mont- 
real —  Paquet  &  Bonnier,  liquida- 
teurs. 


ABANDON    JUDICIAIRE 

Par   Hector   Pare\    Montreal  —  Jo 
Dandurand,    gardien    provisoire. 

Curateurs 

H.    Patenaude,    Montreal   —   Vincent 

Lamarre,   curateur. 
Omer     Hardy,     Montreal     —     E      St. 

Amour,    curateur. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  le  15  octobre  1919. 
De  nombreux  changements  de  prix 
ont  ete  faits  au  cours  de  la  semaine 
sur  le  marche  de  la  quincaillerie.  Des 
cotations  plus  elevees  sont  en  vigueur 
sur  les  prix  des  manufacturers  d'arti- 
cles  de  quincaillerie  pour  construc- 
teurs.  Ces  hausses  se  chiffrent  a  en- 
viron de  cinq  a  dix  pour  cent  et  elles 
affecteront  les  produits  Taylor-For- 
bes, Canada  Steel  Goods  Co.,  Brai- 
nerd  et  Sanley  Works.  Cette  ligne 
est  tres  ferme  et  les  hausses  de  prix 
sont  dues,  naturellement,  en  grande 
partie  au  cout  de  la  main-d'oeuvre. 
L'huile  O-Cedar  et  les  vadrouilles  a 
huile  se  vendent  egalement  plus  che- 
res,  I'escompte  actuel  au  commerce 
etant  de  30  pour  cent,  au  lieu  de 
33  1/3  pour  cent.  Les  plaques,  toles  et 
les  feuilles  de  ferblanc  ont  subi  un 
mouvement  vers  la  hausse  et  cette  li- 
gne va  devenir  ferme  par  suite  de  la 
greve  des  ouvriers  en  acier.  Les  I  in- 
gots de  plomb,  le  ferblanc,  le  cuivre 
et  le  spelter  se  vendent  tous  plus 
chers  cette  semaine.  II  y  a  eu  une 
grosse  augmentation  des  affaires  et 
si  cela  continue  les  personnels  des 
maisons  de  gros  seront  dans  I'obli- 
gation  de  travailler  durant  des  heu- 
res  supplementaires  afin  de  remplir 
promptement  les  commandes.  Les 
marches  sont  generalement  fermes, 
le  cable  en  particulier  etant  tres  fort. 
Les  poeles  et  les  fournaises  sont  tres 
actifs  et  les  barres  d'acier  et  de  fer 
sont  toutes  tres  fermes. 
LA    QUINCAILLERIE     POUR    CONS- 

TRUCTEURS  MONTE 
Quincaillerie  pour  constructeurs. — 
Des  avances  sont  en  vigueur  cette  se- 
maine sur  les  diverses  lignes  de  quin- 
caillerie, surtout  sur  celle  pour  cons- 
tructeurs. Les  produits  Taylor-Forbes 
en  fonte  et  en  acier  ont  subi  une 
hausse  de  5  a  10  pour  cent.  Les  pro- 
duits Stanley  Works  et  la  quincaille- 
rie speciale  en  cuivre  faite  par  la 
Brainerd  Co.  ont  monte  d'environ  10 
pour  cent.  Les  lignes  Canada  Steel 
Works  ont  subi  egalement  une  haus- 
se d'environ  12  pour  cent.  II  y  a  une 
tendance  generale  vers  la  hausse 
pour   ces    lignes. 

LES    PRIX     DES    TUYAUX    D'ARRO- 
SAGE    DE    JARDIN;    LES    VA- 
DROUILLES A   HUILE   ET 

L'HUILE  DE  CEDRE 
A  LA  HAUSSE 
Tuyau,  huile  et  vadrouilles.  —  Les 
prix  cotes  ici  sur  le  tuyau  d'arrosage 
de  jardin,  pour  la  variete  a  trois  dou- 
bles, sont  les  duivants:  demi-pouce, 
les  100  pieds,  $11.50;  trois-quarts  de 
pouce,  $15.50. 


Les  produits  O-Cedar  se  vendent 
plus  chers,  les  vadrouilles  et  l'huile 
ont  monte  d'environ  5  pour  cent. 
L'escompte  actuel  au  commerce  est 
de   30   pour  cent. 

DE   GROSSES   VENTES   SONT 
FAITES  SUR  LES  POELES  ET 

LES  FOURNAISES 
Poeles  et  accessoires.  —  Le  mouve- 
ment actuel  des  fournaises  est  decide- 
ment  lourd  et  la  demande  est  ires 
active  de  toutes  les  parties  du  pays. 
A  present  que  les  marchands  se  ren- 
dent  compte  de  la  necessite  d'avoir 
des  stocks  en  mains  pour  le  gros 
commerce  d'octobre  et  de  novembre, 
les  fonderies  suffiront  a  peine  a  rem- 
plir les  commandes  deja  arrivees  et 
celles  qui  viendront.  La  demande  pour 
les  poeles  semble  porter  sur  toute  la 
ligne  et  les  manufacturiers  font  rap- 
port que  les  livraisons  sont  faites 
d'une  maniere  satisfaisante.  Naturel- 
lement, les  prix  sont  forts  et  bien 
soutenus  par  suite  du  cout  de  la 
main-d'oeuvre.  La  matiere  premiere 
est  suffisante  pour  permettre  aux  ma- 
nufacturiers de  travailler  sans  inter- 
ruption. 

Le  mouvement  des  chaudieres  a 
charbon,  des  dessous  de  fournaises, 
des  pelles,  etc.,  est  tres  considerable 
dans   le   moment. 

LA    DEMANDE    POUR    L'HUILE    EST 

STABLE;    CETTE    DERNIERE 

ET    LA    GAZOLINE    SONT 

SOUTENUES 

Huile  de  charbon,  gazoline.  —  Le 
mouvement  de  l'huile  de  charbon  est 
meilleur  pour  la  saison  et  il  y  a  un 
marche  stable,  mais  sans  change- 
ment  avec  les  prix  variant  de  22c  a 
25c  le  gallon.  Les  ventes  de  la  ga- 
zoline sont  aussi  bien  soutenues  et  le 
prix  cote  pour  la  gazoline  a  automo- 
bile reste  ferme  a  33c. 
LE  CHANVRE  DE  MANILLE  FER- 
ME ET  LES  TENDANCES 
SONT  A   LA   HAUSSE 

Cable  et  cordage.  —  Bien  que  la 
base  du  prix  ne  soit  pas  changee  ici 
pour  les  cables  de  manille  et  de  sisal, 
il  ne  serait  pas  surprenant  de  voir 
une  hausse  des  prix  avant  longtemps, 
si  les  tendances  exterieures  actuelles 
continuent.  Sur  le  marche  des  Etats- 
Unis,  il  y  a  une  plus  forte  demande 
pour  les  fibres  de  manille  et  cela  est 
du  en  grande  partie  aux  manufactu- 
riers du  pays.  En  vue  du  fait  qu'il  y 
a  ici  un  approvisionnement  plutot  li- 
mite,  les  tendances,  naturellement, 
sont  vers  I'affermissement.  Les  prix 
cotes  ici  sont  les  suivants:  manille 
pur,  la  lb.  sur  la  base  de  32c;    manil- 


le   anglais   et    beaver,   28c    et    le  sisal, 
25c   la   lb. 

DES  PRIX  PLUS  ELEVES  POUR 
LES  DIVERSES  TOLES 

Feuilles  et  plaques.  —  Le  marche 
des  toles  est  plus  ferme  cette  semai- 
ne et  les  prix  ont  monte  pour  les 
toles  noires.  Vu  que  la  greve  de  Pa- 
cier  continue,  il  y  a  peu  d'indication 
d'une  baisse  de  la  base  du  prix;  il  y 
aura  probablement  une  hausse  avant 
longtemps.  Le  mouvement  est  satis- 
faisant  et  les  stocks  sont  suffisants 
pour   repondrs   aux   besoins. 

En  vue  du  fait  que  les  plaques  de- 
viennent  plus  rares,  la  base  du  prix 
pour  les  plaques  est  plus  elevee,  $2 
et  $1    la   botte,  respectivement. 

Nous   cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre  10 5.65     6.40 

Calibre  12 5.70     6.35 

Calibre  14 5.75     6.50 

Calibre  16 5.85     6.65 

Calibre  18-20 '   ....     6.35 

Calibre  22-24 6.40 

Calibre  26 6.45     6.50 

Calibre  28 6.75    7.00 

Tole  galvanisee  en  feuilles: 

10%  onces 8.65    9.25 

Calibre  28 8.30    8.85 

Calibre  26 8.50 

Calibres  22  et  24    .    .    .    .   7.70     8.35 

Calibre  16 7.30     8.00 

Calibre  18 7.50    8.35 

Calibre  20 7.50     8.35 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brises. 

AUCUN  CHANGEMENT  POUR  LES 
PRODUITS    DU    PLOMB 

Produits  du  plomb.  —  Bien  qu'il  n'y 
ait  pas  de  changement  a  enregistrer 
sur  ce  marche,  les)  tendances  sont 
plus  fermes  pour  le  plomb  en  saumon 
et  cela  veut  dire  naturellement  qu'au- 
cun  declin  n'est  probable  actuellement 
pour  les  produits  manufactures.  La 
demande  est  bien  soutenue  pour  cer- 
tains produits,  bien  que  le  mouve- 
ment pourrait  etre  plus  considerable. 
La  soudure  reste  sans  changement, 
mais  les  lingots  de  ferblanc  monte- 
ront  tout  probablement.  II  y  a  toute 
raison  de  s'attendre  a  un  affermisse- 
ment  du  marche  surtout  si  le  plomb 
continue   a   monter. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12} 

Rebuts  de  plomb 0.13} 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3J  la  lb., 

pied  carre\  la  lb 0.12} 

Plomb   en  feuilles,   4   a   8  lbs, 

pied  carre 0.09} 

Feuilles   couples,   %c  extra  et 
feuilles   coupees  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.  .    .   .    0.3H 
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Soudure,    strictement,    la   lb.    .     0.32J  me.    Bien   que    le   prix   actuel    soit  de 

Soudure,  commerciale    la  lb.    .     0.31  60Cj  „  e      probabJe       ,M  va  monter. 

Soudure,    wiping,   la   lb.    .    .    .     0.29  '       .      r       ,         ^ 

Soudure  a  broche   (No  8)—  Plomb.    —    Une      grosse      demande 

40-60 0.36        *       P°ur  du  plomb  de  plusieurs  sources  a 

45-55 0.38|  contribue   a   affermir   le   marche   et   le 

50.60 0A1J  produit    est    plus   fort    aux    Etats-Unis 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....     0.17  .    ,        .                  ,   .                . 

Zinc  en  lots  brises 0.18  et   le    Plomb    anglais   est   plus   ferme, 

TUTAU  DE  FER  ayant    monte    de    17c    le    quintal.      Le 

Standard  Buttweld  prix  local  est  maintenu  a  7j/2c. 

Les  100  pieds.  Spelter.    —    De    frequents      change- 

Acier                  Fer  forge  ments  a  la  hausse  ont  ete  enregistres 

.      Noir        Gal.            Noir      Gal.  .      ., 

%    pc...    $6.00       $8.00       $ $ et    avec    deS    stocks    P,utot    le9ers-    ,es 

%   pc...       4.53           6.66           5.13           7.26  prix  sont  soutenus  a  10c. 

%    pc...        4.53  6.66  5.13  7.26 

%    pc...        5.99           7.57           6.84           8.42  Antimoine.   —    Un    ton    quelque    peu 

i%  pc.::  J:i4     uit     ill!     ll.ll  plus  fort  et  la  base  du  march*  local 

lYi   pc...     15.07        19.32        17.37        21.62  est   d'un    demi-centin    plus    haut   cette 

1%    pc...      18.01         23.10         20.76         25.85  „    .         ,    ._      . 

2  pc...      24.24         31.08         27.94         34.78  semaine   a    10c   la   lb. 

3  pc.::      50^7         65:03  Aluminium.    —    Marche    sans    chan- 
3'^    pc...      64.86         81.88         '.::'.'.         '.'.'.'.'.  gement   et  tranquille   a   34c. 

4  pc...      76.85         97.01          _                                         #»      ■ 

Standard   Lapweld.  Fer  ,en    9ueu"-  —  Quelques   ventes 

Acier                   Fer  forgg  ont  ***  faites  et  la   base  se  maintient 

Noir        Gal.            Noir      Gal.  a  $50   la  tonne. 

2  pc...    $27.94       $34.78       $31.64       $38.11  .  A   pf1mt,,dp 
2Y2    pc...      40.66          51.48          46.51          57.33  LA   MtMNTURE 

3  pc...      53.17          67.32          60.82          74.97  Les  _rjx  de   ,a   orainp  dp   Nn   -_  «.ont 
3%    pc...      66.70         83.72         75.90         92.92  Les  pr,x  ae  la  S^aine  de  hn  se  sont 

4  pc...      79.03         99.19         89.93       110.09  beaucoup   affermis   au   cours   de    la   se- 
4%    pc...      88.00        113.00        107.00       132.00  „    • 

5  pc...    103.00       132.00       125.00       154.00  mame    derniere,    et    bien    que    I'avenir 

6  pc...    133.00       171.00       162.00       200.00  verra  un  declin  dans  le  prix  de  I'huile 

7  pc...    175.00       224.00       211.00       259.00  .                 , 

8  pc...    184.00       235.00       221.00       273.00  de    graine    de    lin,    les    prix    sur    place 

LA     GREVE      DES     OUVRIERS      DE  sont    bien    soutenus.    Les    stocks    sont 

L'ACIER    PEUT   AIDER    LES  tr6s   limites   et  cela   veut  dire   que   les 

USINES    D'ICI  commandes  sont  remplies  sur  la  base 

c..   «*    -,-:„..           ii  de    lots   Par   baril    simple.   Certains   of- 

Fer  et   acier.  —   II   y   a    un   mouve-  K 

~>~~*  *»a^   .,„*•*  -i        u              j     x  frent    de    I'huile    en    lots    de    cinq    gal- 

ment  tres   actif  des   barres   de  fer    et  ^    B 

,j>, „:<>..   «*    i^ ___            x   •»  lons    seulement.       La    demande      est 

d  acier   et    le    commerce    fait    un    gros 

,ui««-    ,!>.,«.,■              i  assez  bonne   pour  la  saison. 

chiffre    d'affaires.       Les    usines    rece- 

«,..«.,♦    «.«k,i,i.„.„4    j  La      terebenthine      demeure      sans 
vront    probablement    de    grosses    com- 

«,„.„i»„    „.,..    ,...:*„    j      i           -  changement    et    le    mouvement    est    li- 
mandes    par    suite    de    la    greve      aux 

ci,t„  i|„i„     „t     ■,    _   _.  ,        ..  mite  et   les  stocks   ne  sont  pas  exces- 
Etats-Unis,    et     il    semblerait    que    le 

„„.. .   .  -sits,  de  fait  ils  sont  plutot  legers.   Les 

commerce    ici    sera   approvisionne    par  r               " 

les    usines.      Le   ton    reste   ferme      et  ™'cnes  du  Sud  sont  plus  bas. 

sans  changement.  "    y   a   une   augmentation    manifeste 

'  dans    les    commandes      pour    livraison 

Acier  a   machinerle/  flni   fer*   .'     siso  ''an    Prochain   et   les   Indications  sont 

Fer  de  Norvege                              .12  00  t'u'''    v   aura    une    saison    remarquable 

Acier  a  ressort 5.50  pour    les    peintures    preparees    et    les 

Acier  a  pneus 3.95  specialites.    Le    mastic    se    vend    plus 

Acier  kbandes                       .             3.75  activement    a    mesure    que    la    tempe- 

Acier  a  outils   Black  Diamond,  . 

la  i)j                                                      q  22  rature     approche.     Un     leger    change- 

Acier    fondu    Black    Diamond,  ment  a  ete  dans  les     cotations  de  la 

la  lb 0.22  vitre. 

Fer    ordinaire     en     barre,    les  .  cc   TrWnAwri:e   m  MC   r-Arii  Cc 

100  lbs                                                        1  75  LES    TENDANCES    PLUS    FACILES; 

Fer  raffing  les  100  lbs    .'  .'  .'   !     4^75  L'HUILE    SUR    PLACE    EST 

LE    PLOMB,    LE    FERBLANC    ET    LE 

CUIVRE   A    LA    HAUSSE  Huile   de   graine   de    lin'  _   Le    mar- 

....                 ,  che  du   lin   a   reagi   ces  jours  derniers 

Metaux  en  lingots.  —  Des  prix  plus  .    .                                     ...       .          -       .     , 

r         v  et   les   prix  sont   montes  de   pres  de   3 

eleves    sont    en    vigueur    pour    le    fer-  ..         .    - 

.  .                                                 r  points.      Une    tres    petite    quantite    de 

Diane   et    le    plomb    en    lingots,    tandis  . 

3       '  graine    est    recue    par    les    broyeurs, 

que  le  spelter  est  ferme  aussi.   II  y  a  ,.   .                               ... 

3  jusqu  ici    et    bien    que    la    livraison    va 

eu  un   bon  chiffre  d'affaires.  ,       ...             . 

sameliorer   dans    un    avenir   tres    rap- 

Cuivre.   —    Bien    que    la    production  proche    le    cout    de    I'huile    sur    place 

soit  considerable,   la   demande   semble  est  moins  eleve  qu'il   ne   I'etait   il   y  a 

avoir    absorbe    un    gros    tonnage.        A  une  semaine.  Certains  offrent  de  I'hui- 

tout    evenement,    les    tendances      sont  |e  en    |ots  de  cinq   gallons  seulement, 

vers  I'affermissement  et  I'on  vend   ici  et   il   est  necessaire,  dans  ces  cas,  de 

e  metal   a  25c.  payer    pour    I'empaquetage.     Le    mou- 

Ferblanc.  —  La  base  future  est  plus  vement    de    la    graine      aux    broyeurs 

elevee  pour  la   livraison   immediate  et  est,      dit-on,    leger,    car   ces      derniers 

cela,   naturellement,   veut   dire    que    le  n'achetent    pas    du    tout    sur      la    base 

ton  des  stocks  sur  place  est  plus  fer-  actuelle. 


Nous  cotons: 
Brute — 


Gal.  Imp. 
2.90     3.02 


1  a     4  barils    .... 

1  a    9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 2.92A  3.04J 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nale. 

A  DEUX  QUARANTE-CINQ  LA 
LA  TEREBENTHINE  EST 
STABLE 
Terebenthine.  —  Le  prix  du  gros 
est  maintenu  ici  a  $2.45  le  gallon  pour 
les  lots  de  baril  simple  et  la  deman- 
de est  plutot  limitee,  les  acheteurs 
n'achetent  que  les  quantites  dont  ils 
ont  besoin  pour  leurs  ventes  imme- 
diates.  Les  stocks  des  marchands  de 
gros  sont,  dit-on,  limites  par  suite  de 
la  base  de  prix  eleves  et  des  achats 
plutot  restreints.  Le  marche  de  Sa- 
vannah a  baisse  de  plusieurs  points 
au  cours  dc  la  semaine  et  les  prix 
d'ici  peuvent  baisser  si  ce  mouvement 
vers    la    baisse   continue. 

Terebenthine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 2.45     2.65 

Par  petits  lots 2.65 

(Empaquetage  extra) 

LES  DIVERS  MASTICS  SE  VEN- 
DENT    BIEN 

Mastic.  —  Bien  que  la  demande 
pour  le  mastic  n'a  pas  encore  pris  les 
proportions  actives  de  la  derniere  sai- 
son d'automne,  les  ventes  sont  assez 
considerables  et  elles  iront  en  aug- 
mentant  de  plus  en  plus.  La  base  est 
maintenue  sans  changement  et  il  en 
sera  ainsi   d'ici   au   15  decembre. 

Nous  cotons: 

Mastic    Standard: 


r  h    :; 

Au- 

i 

des- 

l 

sous 

5 

1      del 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils   ... 

$5.00  $5.25  $5.60 

En  %  barils  .... 

5.15 

5.40     5.75 

Par  100  livres  .   .    . 

5.85 

6.10     6.45 

Par  25  livres   .    .    . 

6.10 

6.35     6.70 

Par  12%  livres    .    . 

6.35 

6.60     6.95 

En  boltes  3  et  5  lbs 

8.10 

8.35     8.70 

En  boites  2  et  3  lbs 

8.60 

8.85     9.20 

En  caisses  100  lbs. 

7.15 

7.40     7.75 

LE       BLANC       DE       PLOMB      DANS 

L'HUILE     DEMEURE    SANS 

CHANGEMENT 

Blanc  de   plomb  dans   I'huile.  —   La 

saison  est  tres  avancee  pour  la  vente 

active   de   cette   commodite   et    il    y   a 

encore  un  mouvement  considerable  au 

commerce    pour    les    quantites    neces- 

saires    pour    I'emploi     immediat.       La 

base    resle    a    $15.50    le    quintal    pour 

les  lots  de  5  tonnes;  $16  pour  les  lots 

d'une    tonne    et   $16.35    pour    les    plus 

petites     quantites.      On    se    rappellera 
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que    ces    prix    resteront    probablement 
en  vigueur  d'ici  au   15  decembre. 

C'EST     LE    TEMPS    DES     COMMAN- 

DES    POUR    LES    PEINTURES 

PREPAREES 

Peintures  preparees.  —  Bien  qu'il  y 
ait  encore  un  assez  bon  mouvement 
des  peintures  preparees  et  des  spe- 
cialites,  I'interet  commence  a  se  con- 
centrer  sur  les  commandes  pour  plus 
tard.  On  dit  que  ces  commandes  sont 
deja  considerables  et  tout  indique  que 
le  mouvement  pour  1920  va  prendre 
les  proportions  d'un  record.  Toutes 
les  lignes  sont  stables  et  tres  fermes. 

LA     LISTE     DES     VITRES     CHANGE 
POUR     LES    SEIZE    ONCES 

Vitre.  —  Un  leger  changement  a 
ete  fait  sur  le  prix  de  la  vitre  de  16 
onces.  Jusqu'a  25  pouces,  la  cotation 
actuelle  est  de  $18.75  les  100  pieds; 
de  25  a  34  pouces,  $19.60  et  de  35  a 
40  pouces,  $20.50. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Llquide-bronze. 
Liquid  e-bronze,     No    l..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 

f.o.b.  Montreal. 

Bleu. 

La  livre 0.12     0.12 

Couleurs  (seches)                      la  livre 
Terre  dOmbre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres  0.09i 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelcts  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 

nelets  de  100  livres 0094 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.094 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulee,  No  1,  100 

livres 0.94 

Terre  de  Sienne  bruise,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,  100  lbs.  0.12     0.12J 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres   0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    Venitien,    brillant 

supeneur 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1 0.054 

Noir  fin,  pur  sec 0.094 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  .  .0.054  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.034 

Ochre  jaune,  barils   ..    ..  0.06    0.104 

Ochre  frangais,  barils 0.08 

Ochre   sapin,   100   livres    ..0.07     0.08 

Rouge    Super   Magnetic 0.05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 


COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
boites  d'une   livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  frangais,  pur0.25     0.28 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de   Chine 1.00 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre   d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails   (blancs)  Gallon 

Duralite $7,474 

Albagloss 5.75 

Colle. 

Colle  All-Round  Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 
Vitre  Simple     Double 

6pais-      6pais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessous    de    25    ..$19.90     $22.90 

26  a  34 20.80       24.85 

35  a  40 21.80       26.40 

41  a  50 23.50      30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50      32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95-  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  20  a  25%. 
Escompte  a  la  feuille,  5  a  10%. 
Comptant,  2  pour  cent, 
f.o.b.     Montreal,    Toronto,    London, 
Hamilton. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2 .  60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de   101   a  110   de  largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  25  pour  100. 
Livraison  en  ville  33  1-3  pour  100. 
Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.45   les   douze   pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    OE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Torontr 
Anchor,  pur $16.00  $16.35 


Crown    Diamond    .    .    .  16.00  16.35 

Crown,  pur 16.00  16.35 

Ramsay,  pur 16.00  16.35 

Green  Seal 16.00  16.35 

Moore,  pur 16.00  16.35 

Tiger,  pur 16.00  16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .   .  16.00  16.35 

Elephant,  veritable    .    .  16.50  16.85 

Red  Seal 16.00  16.35 

Decorators,  pur   ....  1G.00  16.35 

O.  P.  W.  anglais  ....  16.20  16.55 

B.B.    veritable    plomb,  molns  d'une 

tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real.   Lots    d'une    tonne,    moins    5%; 

lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de  Paris 

En  barils,  environ   600  lbs    .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.484 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,    plancher-vestibule 4.55 

Minerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  egyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Moore,  peinture  de  plancher  ..   ..3.85 

Moore,  Sani-flat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..   ..4.30 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C. P. C.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,    a   plan- 
cher   3.75 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.60 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.80 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    .  .4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.95 

Mellotone.  couleurs 3.60 

Sanitone,  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  preparers,  blanches  ..    ..4.25 
Pearcy,  preparees,  couleurs   ..    ..4.50 
f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
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LA  CONSTRICTION 


LEVIS 


Additions  et  modifications  a  un 
club,  sur  la  rue  Deziel,  pour  les  Che- 
valiers de  Colomb.  Architecte:  Loren- 
zo Auger,  39  rue  St-Jean,  Quebec. 

MONTREAL 

Modifications  a  une  residence,  sur 
l'avenue  Mansfield,  $8,000,  pour  Gate- 
house &  Robertson,  348  rue  Dorches- 
ter Ouest. 

Modificatioins  a  une  residence,  $4,- 
000,  863  rue  Ste-Catherine  Ouest, 
pour  A.  B.  Hughes,  4033  rue  Dorches- 
ter Ouest.  Le  proprietaire  fera  tout 
If  travail  a  la  journfie  et  il  est  sur 
le  marche  pour  certains  materiaux. 

Residence  de  $3,200  sur  la  rue  Am- 
herst, pour  Germain  Levert,  5994  rue 
Amherst.  Le  proprietaire  fera  tout  le 
travail  la  journee  et  il  achetera  les 
materiaux  necessaires. 

2  residences  detachers,  $15,000,  sur 
l'avenue  Western,  Westmount,  pour 
Geo.  E.  Blackwell,  4184  rue  Ste-Ca- 
therine Ouest.  Le  proprietaire  accor-, 
dera  des  sous-contrats  et  il  a  besoin 
de  certains  materiaux. 

Residence  de  $4,500,  sur  l'avenue 
Marlow,  pour  J.  P.  Tremblay,  293  ave- 
nue Prud'homme.  La  brique,  le  bois 
et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achetes.  Le  proprietaire  accordera 
des  sous-contrats  et  il  a  besoin  de 
certains  materiaux. 

Modifications  a  une  residence  (3 
plain-pieds),  $4,000,  101  avenue  Pie 
IX,  pour  F.  Messier,  St-Antoine  de 
Richelieu,  Que. 

Residence  de  $15,000  sur  l'avenue 
Maplewood,  pour  M.  Bastien,  c/o  de 
l'architecte  Raoul  Gariepy,  54  rue 
Notre-Dame  Est. 

Extension  a  une  residence  et  gara- 
ge, $5,000,  sur  l'avenue  Beige,  West- 
mount,  pour  Francis  Hankin,  648 
avenue  Beige. 

4  residences  de  $4,000  chacune,  sur 
l'avenue  Marlow,  pour  Z.  Trudeau,  283 
avenue  Northcliffe.  Le  proprietaire 
accordera  des  sous-contrats  et  il  a 
besoin  de  brique  et  de  bois. 

Trois  plain-pieds,  $5,500,  sur  la  rue 
Nicolet,  pour  M.  Guilbault,  475  rue 
Nicolet.  Le  proprietaire  achetera  cer- 
tains materiaux  et  il  fera  tout  le  tra- 
vail a  la  journee. 

Residences  (2  plain-pieds)  $3,000. 
sur  l'avenue  Bickerdike  pour  J.  Nel- 
son David,  3355  avenue  Verville.  Le 
proprietaire  fera  tout  le  travail  a  la 
journee  et  il  aura  besoin  de  certains 
materiaux. 

Modifications  et  additions  a  un  en- 
trep6t  (Produits  chimiques),  $8,500, 
sur  la  rue  des  Communes  pour  la 
John  Owan  Co.,  Ltd.,  9  rue  Dalhousie. 

Extension  a  une  brasserie.  $11,000. 
pour  la  Frontenac  Breweries  Ltd.,  rue 
Casgrain.  Tout  le  travail  sera  fait  a 
la  journee  et  la  plupart  des  materiaux 
sont  achetes. 

Residences  pour  deux  families,  $3.r 
000,  sur  la  rue  Breboeuf,  pour  J.  C. 
Frenette.  324  rue  Breboeuf.  Le  pro- 
prietaire fait  le  travail  a  la  journee 
et  il  achetera  certains  materiaux. 


Addition  a  une  tannerie,  $12,000 
sur  la  rue  St-Ambroise,  pour  la  Mon- 
treal Leather,  Ltd.,  75  rue  St-Ambroi- 
se. 

Edifice  a  bureaux,  $100,000,  sur  la 
rue  St-Jacques,  en  face  du  square 
Victoria,  pour  la  Marcil  Trust  Co., 
136  rue   St-Jacques. 

Garage  public  de  $120,000,  rues  Ste- 
Catherine  et  Wood,  pour  la  Mintreal 
Arena  Co.  On  a  commence  les  travaux 
de  fondations. 

3  residences  de  $5,000  chacune  sur 
le  boulevard  Rosemont,  pour  S.  A. 
Dubuc,  26  Dandurand.  La  quincaillerie 
n'est  pas  achetee. 

6  residences  (3  plain-pieds  dans 
chaque),  $5,000  chacune,  sur  l'avenue 
du  Pare,  pour  Duquette  &  Patenaude, 
2668  avenue  du  Pare.  La  quincaille- 
rie  n'est   pas   encore   achetee. 

Residence  (2  plainrpieds)  $7,500, 
sur  l'avenue  Prud'homme,  pour  J.  P. 
Tremblay,  293  avenue  Prud'homme. 
Le  bois  et  la  brique  ne  sont  pas 
encore  achetes. 

Si>  plain-pieds  de  $6,000,  sur  la 
rue  Herri,  pour  A.  Bastien.  3291  rue 
Herri.  Le  proprietaire  fera  probable- 
ment  le  travail  a  la  journee  et  il  est 
sur  le  marche  pour  certains  mate- 
riaux. 

2  residences  (2  families),  $4,500 
chcarme,  sur  l'avenue  Marcil,  pour  Z. 
Trudeau.  283  avenue  Northcliffe, 
Notre-Dame  de  Graces.  Le  proprietai- 
re fera  tout  le  travail  a  la  journee  et 
il  est  sur  le  marche  pour  de  la  quin- 
caillerie. 

Fabrlque  de  biscuits  et  de  bonbons. 
$200. (Mm,  sur  l'avenue  Brester,  pour 
la  .Montreal  Biscuit  Co.,  1008  avenue 
Green. 

7  residences  (3  plain-pieds  cha- 
CUn),  $4.5011  chaeun.  sur  la  rue  Car- 
tier,  pour  Real  Cloutier,  10  William- 
David,  Maisonneuve.  Le  proprietaire 
fera  le  travail  a  la  journee  et  tous 
ses  materiaux  sont  achetes. 

2  residences  (2  families).  $4,500 
chacune,  sur  l'avenue  Northcliffe. 
pour  Adrien  Gregoire.  La  quincaille- 
rie n'est  pas  encore  achetee. 

Residence  de  $5,000,  sur  l'avenue 
Marlowe,  pour  Frank  Robert  Ltd.,  320 
Boulevard  Decarie.  Le  proprietaire 
fera  tout  le  travail  a  la  journee  et  il 
a  besoin  de  certains  materiaux. 

2  residences  de  $6,000  chacune.  sur 
l'avenue  Hampton,  pour  Roberts  & 
Pick,    368   avenue   Hingston. 

Cottage  de  $7,000,  sur  l'avenue 
Champagneur,  Outremont,  pour  E.  L. 
Descheneaux,  1366  avenue  Evelyn. 
Verdun.  Le  proprietaire  demande  des 
prix  immediatement  pour  de  la  bri- 
que, du  bois  et  de  la  quincaillerie. 

Residences  (5  plain-pieds),  $7,500. 
sur  l'avenue  Western,  pour  P.  Leahy. 
146e  rue  St-Remi.  Le  proprietaire 
fera  tout  le  travail  a  la  journee  et  il 
a  besoin  de  materiaux  immediate- 
ment. 

Modifications  au  Theatre  "Gayety", 
sur  la  rue  St-Urbain,  pour  la  Colum- 
bia Amusement  Co.  Gerant:  R.  M. 
Garfield.  Architecte:  D.  J.  Spence, 
246  Cote  du  Beaver  Hall,  qui  deman- 
dera  des  soumissions  ces  jours-ci. 

2  residences  (2  plain-pieds)  dans 
chaque),  $2,000  chacune,  sur  la  rue 
Bourbonniere,  pour  Magloire  Rheau- 
me,  2204  avenue  Orleans.  Le  proprie- 
taire fera  tout  le  travail  a  la  journee 
et  il  a  besoin  de  certains   materiaux. 


Residence  (2  plain-pieds),  $5,500, 
sur  le  boulevard  Decarie,  pour  Arthur 
Leger,  243  boulevard  Decarie.  Le  pro- 
prietaire fera  tout  le  travail  a  la 
journee  et  il  a  besoin  de  materiaux 
immediatement. 

Residence  de  $4,000.  sur  l'avenue 
Harward,  pour  Raoul  Leduc,  116a 
avenue  Rose  de  Lima.  Tout  le  travail 
sera  fait  a  la  journee. 

FRASERVILLE 

Addition  a  l'hopital  St-.Ioseph  au 
cout  de  $100,000.  Superieure:  R6v. 
Soeur  Pretexta.  Architecte:  Pierre 
Levesque.   115  rue  St-Jean.   Quebec. 

QUEBEC 

Addition  au  Chateau  Frontenac, 
$2,000,000,  pour  le  C.  P.  R.  On  ajou- 
tera  200  chambres  a  redifice  actuel  et 
des  soumissions  seront  demandees 
prochainement. 

Kntrepot  de  $140,000,  angles  des 
rues  Desfosses  et  de  l'Eglise,  pour  la 
Cie  Paquette,  Limitee,  157-173  rue  St- 
Joseph. 

Garage  ct  grange  (5,000,  sur  la  rue 
LeBouthillier.  pour  la  Canadian  Oil 
Co.,    12   rue   Trudel. 

TROIS-RIVIERES 

Magasin  et  logements.  $7,000.  rues 
St-Roch  et  Baptiste,  pour  Noe  Cham- 
pagne.     La   brique    n'est    pas    encore 

lielietee. 

SHAWINIGAN-FALLS 

Residence  de  $7,000,  sur  la  rue 
Faust,  pour  L.  F.  Pothier,  rue  Faust. 

Residence  et  salon  de  creme  a  la 
glace.  $8,000,  sur  la  5eme  Rue,  pour 
Nicholas   Huses,   5eme   Rue. 

Residence  de  $5,500,  sur  la  5eme 
Rue.   pour  Philemon  Trudel. 


UNE   SESSION 

DE    LA    COUR    DU    BANC    DU    ROI 

ayant  juridietion  criminelle  dans  et 
pour  le  district  de  .Montreal,  se  tien- 
dra  au  Palais  de  Justice,  en  la  cite  de 
Montreal,  le 

LUNDI.    troisieme     jour    de    NOVEM- 

BRE  prochain,  a  DIX  HEURES 

du   matin. 

En  consequence,  je  donne  avis  pu- 
blic a  tous  ceux  qui  auront  a  poursui- 
vre  aucune  personne  maintenant  de- 
tenue  dans  la  prison  commune  de  ce 
district  et  a  toutes  les  autres  person- 
nes  qu'elles  y  soient  presentes. 

Je  donne  avis  aussi  a  tous  les  juges 
de  paix,  coroners  et  officiers  de  la 
paix,  pour  le  district  susdit,  qu'ils 
aient  h)  s'y  trouver  avec  tous  les  re- 
cords. 

Le  depute-sherif. 

EUGENE    GOUIN. 
Bureau  du  she>if, 
Montreal,   14  octobre   1919. 
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Mercredi   soir,   le   15   octobre    1919. 

II  n'y  a  pas  de  changement  impor- 
tant a  enregistrer  dans  la  condition 
du  marche  local  des  pores  vivants. 
Les  prix  sont  fermement  maintenus 
en  sympathie  avec  I'avance  enregis- 
tree  aux  endroits  de  la  campagne  a 
la  fin  de  la  semaine  derniere.  Les 
offres  n'ont  pas  ete  considerables, 
mais  elles  etaient  suffisantes  pour 
repondre  aux  besoins  locaux,  vu  que 
les  grandes  maisons  de  salaison  ache- 
tent  actuellement  la  plus  grande  par- 
tie  de  leurs  approvisionnements  a  la 
campagne  a  des  prix  f.  a.  b.  Toute- 
fois,  le  commerce  a  ete  assez  actif 
et  des  ventes  de  lots  choisis  ont  ete 
faites  a  $18  les  100  lbs,  peses  en  des- 
cendant des  chars,  avec  une  reduc- 
tion de  $2.00  les  100  lbs  pour  les  gros 
lots,  $5  pour  les  truies  et  $7  pour  les 
stags.  Le  marche  des  pores  abattus 
a  ete  ferme  aussi  avec  une  demande 
stable  pour  les  petits  lots  et  des  ven- 
tes de  stock  frais  tue  aux  abattoirs 
ont  ete  faites  en  gros  de  $25.50  a 
$26  les  100  lbs. 

Un  bon  commerce  stable  continue 
d'etre  fait  dans  la  plupart  des  lignes 
de  viandes  fumees  et  preparees  si 
I'on  considere  la  saison  de  I'annee  et 
la  temperature  plus  froide  que  nous 
avons  actuellement.  Comme  les  stocks 
sont  amplement  suffisants  pour  re- 
pondre aux  besoins  locaux  et  ceux  de 
la  campagne,  il  n'y  a  pas  de  change- 
ment de  prix  a  noter.  La  demande 
porte  surtout  sur  les  petits  lots  et  des 
ventes  de  jambons  de  8  a  10  lbs,  en 
gros,  ont  ete  faites  de  35c  a  36c  la 
lb.;  de  12  a  15  lbs,  de  33c  a  34c  et 
plus  pesants  a  32c.  Le  bacon  a  dejeu- 
ner s'est  vendu  de  44c  a  45c;  le  ba- 
con Windsor  choisi  de  46c  a  48c  et 
le   Windsor  desosse   et   pare  a  50c. 

Le  ton  du  marche  du  saindoux  est 
stable  avec  un  bon  commerce  de  gros. 
Des  ventes  de  saindoux  pur  ont  ete 
faites  de  30c  a  30y2c  la  lb.  en  seaux 
de  bois  de  20  lbs.  Le  saindoux  com- 
pose s'est  vendu  de  28c  a  29c  la  lb. 
en   seaux   de   bois  de  20   lbs. 

LES     ARRIVAGES     DE     PORC     PEU 
CONSIDERABLES;    LE    TON 
EST    PLUS    FERME 
Viandes    fratches.    —    II    y    a    eu    ici 
diminution    dans    les      arrivages    des 
pores*  vivants,  et   par   suite    les   offres 
ont  ete   prises  a  des   prix  plus  eleves, 
$18  etant   la   base  cotee   pour  le  stock 
de    choix    sur    les    marches    de    Mont- 
real.    On    s'attend,    a    moins    que    les 
offres  n'augmentent,  a  ce  que  les  prix 
soient    maintenus    fermes.    Les    pores 


abattus,  provenant  de  lots  choisis,  se 
vendent  de  $26.50  a  $27  le  quintal.  II 
y  a  tres  peu  de  changement  sur  le 
marche  des  bestiaux,  les  arrivages 
etant  assez  considerables,  mais  la 
qualite,  sous  plusieurs  rapports,  est 
plutot  inferieure.  Le  commerce  des 
viandes  est  assez  satisfaisant. 

Nous  cotons: 

Pores   vivants 18.00 

Pores   prepares — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 26.50  27.00 

Truies    (pesantes)    .    .    .   22.00  23.00 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore   

Gigot  de  pore  (trimmed 
Longes  (trimmees)  .  . 
Longes   (non  trimmers) 

Cotes,  Spare 0.23 

Epaules  (trimmees)  .  . 
Saucisse  de  pore  (pure) 
Saucisse  de  ferme  .   .   . 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 
Quartiers  derriere    .     .     .     0.26 
Quartiers  devant    ....     0.14 

Longes 

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 


0.33 
0.37 
0.37 
0.33 
0.24 
0.29 
0.26 
0.22 


0.27 
0.16 
0.34 


0.25 

0.22 
0.14 
0.27 

Cotes 0.23 

0.11 
0.18 
0.28 


Hanches 0.22 

(Vaches) — 
Quartiers  derriere  ....     0.20 
Quartiers  devant    ....     0.12 
Longes    


0.22 


Chucks    

Hanches   

Veaux  (suivant  quality)   . 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb 0.23 

Mouton 0.16 

LES  PRIX   DU  JAMBON    BAISSENT; 
LES  VENTES  S'AMELIORENT 

Viandes  preparees.  —  Les  tendan- 
ces ont  porte  vers  la  baisse  pour  les 
jambons  et  les  viandes  preparees  de 
toutes  sortes.  Cela  a  eu  pour  effet 
d'augmenter  la  demande  et  les  ventes 
ont  ete  tres  actives  ces  jours  der- 
niers.  Les  prix  ont  ete  plus  bas  qu'ils 
ne  I'avaient  ete  depuis  quelque  temps. 
Le  bacon,  lui  aussi,  a  ete  plus  facile. 
D'autres  declins  ont  ete  faits  sur  le 
pore  en  baril  et  le  boeuf  (plate)  a 
baisse  a  $32. 

Nous  cotons: 

Viandes  preparers — 

Jambons: 

Medium,  fum6s,  la  lb — 

(Poids)    12-14    lbs 0.40A 

14-20 0.39     0.40" 

20-25 0.37 

25-35 0.29 

Plus  de  35  lbs 0.28 

Bacon — 
Dejeuner,   la  lb.    (suivant 

qualite) 0.44     0.52 

Windsor 0.51 

Cottage  rolls 0.35 

Jambon  Picnic 0.29 

Pore  en  baril — 
Canadian    short    cut     (lb.) 

morceaux  30-40 60.00 


Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 63.00 

Pore,  lourd    (baril) 51.00 

Boeuf  (plate) 32.00 

Boeuf  (mess) 32.00 

Pore  engraisse  aux  feves 48.00 

VIANDES  CUITES  ET  EN  GALAN- 
TINES   A    LA    BAISSE 

Viandes  cuites.  —  A  mesure  que 
I'influence  de  la  baisse  du  prix  du 
pore  atteint  les  lignes  preparees,  le 
ton  de  ces  dernieres  porte  vers  la 
baisse,  et  des  reductions  ont  .ete 
faites  au  cours  de  la  semaine  sur  la 
tete  en  fromage,  la  langue  de  boeuf, 
les  epaules  bouillies  et  roties.  Un  plus 
grand  choix  de  prix  est  en  vigueur 
egalement  pour  la  mince  meat.  II  est 
probable  que  cette  derniere  va  se 
vendre  moins  chere  que  le  prix  au- 
quel  elle  se  vendait  ces  derniers  mois 
et  les  reductions  seront  faites  gra- 
duellement.  La  demande  est  assez 
bonne. 

Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.15J 

Langue  de  boeuf  en  gelee,  choix  0.59 

Langue  de  pore  en  gel6e  .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.   .    .    .  0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  rotis 0.60 

Jambons,  cuits 0.58 

Epaules,  roties 0.45 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pat^s  de  pore   (douz.)    ....  0.80 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15  0.19 

LES      VENTES      SONT      ACTIVES 
POUR   LE  SAINDOUX  A  SON 
NOUVEAU     PRIX 
Saindoux.   —    II    y    a    eu      un      petit 
changement    sur    la    base    du    prix    du 
saindoux  et  aux   prix  actuels   le   mou- 
vement  est  tres  lourd.    On  a  rapporte 
que    des    ventes    ont    ete    faites   a   des 
prix    reduits   au   cours   de    la   semaine, 
mais    le    marche    est   tres   stable    a    la 
base   mentionnee   plus   bas.   II   est  pro- 
bable  que   des   prix   plus   bas   pour  de 
gros   lots  sont  dus  a   des   retenues  de 
grandes    quantites   dans    un    ou     deux 
quartiers. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb 0.31 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0.31J 

Seaux,   20   lbs,   la   lb.    .    .     0.31A  0.32 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb 0.34 

LA  GRAISSE  VEGETALE  A  BAISSE 
ET  ELLE  SE  VEND  BEAUCOUP 
Graisse  vegetale.  —  La  vente  de  la 
graisse  vegetale  est  plus  considera- 
ble a  la  base  du  prix  reduite  et  des 
prix  plus  bas  encore  seront  en  vi- 
gueur cette  semaine.  Les  arrivages 
ont   ete   suffisants   pour   repondre   aux 
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besoins  locaux,  et  il  est  probable  qu'il 
y  aura  un  stock  suffisant  pour  faire 
face  aux  besoins  du  commencement 
de  I'automne.  L'huile  employee  dans 
la  fabrication  de  ce  produit  sera  peut- 
etre  plus  libre  qu'elle  ne  I'etait  il  y 
a  un  an. 

Nous  cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb 0.29 

Tinettes,  50  lbs 0.29J  0.29£ 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.  .  .  .  0.30  0.3H 
Morceaux  de   1   lb.  la  lb 0.32 

LA     MARGARINE     MAINTIENT     SA 
BASE    SANS    CHANGEMENT 

Margarine.  —  Tres  peu  de  change- 
ment  a  signaler  sur  ce  marche,  la 
base  du  prix  restant  la  meme  et  les 
ventes  au  commerce  sont  satisfaisan- 
tes.  La  temperature  plus  froide  ame- 
liorera   la  demande  de   la  margarine. 

Margarine: 
En     moules,     suivant     la 

quality   la  lb 0.35     0.39 

En   tinettes       suivant    la 

quality    la   lb 0.31     0.34 

LES  PRIX  DU  BEURRE  MONTENT 

Beurre.  —  Les  arrivages  de  beur- 
re  lundi  ont  consiste  en  871  paquets, 
compares  a  1,692  pour  le  meme  jour 
de  la  semaine  derniere,  et  1,375  pour 
la  date  correspondante  il  y  a  un  an. 
Les  exportations  de  beurre  d'ici,  la 
semaine  derniere  n'ont  ete  que  de 
100  paquets,  soit  une  diminution  de 
3,293  paquets,  comparees  a  celles  de 
la  semaine  precedente.  Par  suite  de 
la  plus  grande  fermete  montree  aux 
halles  de  la  campagne,  samedi,  et  la 
tendance  continuelle  des  prix  vers  la 
hausse  pour  le  meilleur  beurre  de 
cremerie  sur  le  marche  de  New-York 
a  ete  la  cause  d'un  ton  beaucoup  plus 
fort  sur  le  marche  local  et  les  offres 
a  la  vente  a  I'encan  d'ici  ont  ete  fai- 
tes  a  2  1-8c.  de  plus  la  lb.  que  les 
prix  de  vendredi  dernier,  A  I'entre- 
pot frigorifique  Gould  seulement  200 
paquets  ont  ete  offerts  et  certains 
lots  se  sont  vendus  a  57J/2c  la  lb.  f.a. 
b.  a  la  campagne;  d'autres  a  58c  li- 
vres  ici  et  quelques-uns  jusqu'a  59 
5-8c   livres.    Ici,    la    demande    continue 

1  d'etre  bonne  pour  le  meilleur  beurre 
de  cremerie  destine  a  ('exportation 
aux  Etats-Unis  et  un  commerce  actif 
est  fait,  mais  Ton  dit  que  la  deman- 
de pour  le  cremerie  detenu  n'est  pas 
aussi  bonne.  II  n'y  a  pas  de  change- 
ments  a   noter  sur   les    prix  du    gros, 

1  des  ventes  du  meilleur  cremerie  etant 
faites  a  59c  la  lb.,  en  paquets  solides 
et  a  60c  la  lb.  en  morceaux  de  1  lb., 
mais  les  indications  sont  a  I'effet 
qu'il  y  aura  une  nouvelle  hnusse  d'un 
centin  dans  un  avenir  trifcs  rapproche. 
Nous  cotons  les  prix  dui   gros: 

Cremerie  pasteurise"  .    .    .      0.59  0.60 

Le  meilleur  cremerie   .    .      0.59  0.59A 

Bon  cremerie 0.58  0.58J 

0.53  0.54 


Le  meilleur  de  ferme  . 


LE  MARCHE  DU  FROMAGE  EST 

FORT  PAR  SUITE  DE  LA 

BONNE  DEMANDE 

Fromage.  —  Les  arrivages  de  fro- 
mage  lundi  ont  consiste  en  5,730  boT- 
tes  comparees  a  9,827  pour  le  meme 
jour  de  la  semaine  derniere  et  7,885 
pour  la  date  correspondante  il  y  a  un 
an.  Les  exportations  de  fromage  de 
ce  port  la  semaine  derniere  ont  ete 
de  27,491  boites,  soit  une  diminution 
de  8,393  boites  comparees  a  celles  de 
la  semaine  precedente.  A  I'entrepot 
frigorifique  de  Gould  3,000  boTtes 
pour  lesquelles  la  demande  etait  bon- 
ne ont  ete  offertes  a  25%c.  la  lb.  f.a. 
b.  a  la  campagne.  Toutes  ont  ete  ven- 
dues. La  demande  du  fromage  desti- 
ne a  la  Belgique  continue  d'etre  bon- 
ne et  comme  les  prix  offerts  sont 
plus  eleves  que  ceux  des  autres  sour- 
ces etrangeres,  un  commerce  tres  ac- 
tif est  fait  et  les  perspectives  sont 
que  les  consignations  seront  plus  con- 
siderables durant  les  six  prochaines 
semaines. 

Le  Comite  de  I'exportation  du  fro- 
mage canadien  paiera  les  prix  sui- 
vants  pour  tout  le  fromage  livre  a 
I'entrepot   a    Montreal: 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.24J 

No.  3,  la  lb 0.24 

LES  OEUFS  FRAIS  ET  CHOISIS  EN- 
REGISTRENT    UNE    NOUVELLE 

HAUSSE 
Oeufs.  —  La  caracteristique  du 
marche  local  des  oeufs  a  ete  le  ton 
plus  ferme  pour  les  oeufs  frais  et 
choisis  et  les  prix  ont  monte  de  1c  a 
2c  la  douzaine.  Toutefois,  il  n'y  a  pas 
de  changement  dans  les  prix  des  va- 
rietes  inferieures  par  suite  du  fait 
que  la  demande  pour  ces  oeufs  est  li- 
mitee  et  les  stocks  considerables.  Le 
commerce  pour  les  meilleurs  oeufs 
est  actif  par  suite  d'une  bonne  deman- 
de pour  la  consommation  locale  et 
des  demandes  continuelles  au  sujet 
de   I'exportation. 

Oeufs  strictement  frais 0.68 

De  choix 0.64 

No  1 0.58 

No  2 0,50 

LE     MARCHE     DES     VOLAILLES 
SANS    CHANGEMENT 

Volailles.  —  II  n'y  a  pas  de  chan- 
gement important  a  noter  sur  le  mar- 
che local  des  volailles  vivantes  et  pre- 
parees.  Les  arrivages  continuent 
d'etre  considerables,  en  depit  du  fait 
que  de  grosses  consignations  ont  ete 
envoyees  par  les  expediteurs  de  I'On- 
tario  aux  marches  des  Etats-Unis,  vu 
que  de  meilleurs  prix  !eur  ont  ete  of- 
ferts la-bas.  Toutefois.  les  stocks  sont 
suffisants  pour  faire  face  a  tous  les 
besoins  et  un  commerce  actif  pour  la 
saison  continue  d'etre  fait  pour  la 
consommation  Immediate  et  pour  I'en- 
trepoaage,  A  present  que   la  tempera- 


ture est  un  peu  plus  froide,  tout  in- 
dique  que  les  consignations  de  volail- 
les preparees  de  la  campagne  aug- 
menteront  dans  un  avenir  tres  rap- 
proche. 

Voici   les  prix  du   gros  cotes  actuel- 
lement  pour  les  volailles  vivantes: 

Poulets,   "broilers"    .    .    .  0.20  0.23 

Poulets 0.20  0.25 

Vilailles,  grosses    ....  0.22  0.24 

Volailles,  petites    ....  0.15  0.18 

Roasters 0.15  0.17 

Cannetons 0.17  0.22 

Canards 0.15  0.16 

Oies 0.15  0.20 

Dindes 0.35 

LE  PRIX  DES  PATATES  BAISSE 
Patates.  —  Par  suite  des  arrivages 
considerables  qui  arrivent  des  culti- 
vateurs  de  cette  province,  arrivages 
qui  ont  ete  plus  considerables  que  les 
besoins  du  moment,  un  ton  plus  fai- 
ble  a  prevalu  sur  ce  marche  et  les 
prix  ont  baisse  de  10c  a  15c  le  sac. 
Mais  a  ce  prix  reduit  la  demande  a 
ete  bonne  de  la  part  des  marchands 
locaux  a  cause  de  la  bonne  qualite 
du  stock  offert  cette  annee,  compa- 
re aux  precedents  et  un  commerce 
tres  actif  a  ete  fait  sur  les  patates 
blanches  Quebec  avec  des  ventes  par 
lots  de  char  de  $1.30  a  $1.35  le  sac  de 
90  lbs,  ex-track,  et  en  gros  de  $1.60 
a  $1.70  le  sac  de  90  lbs  ex-track.  Les 
arrivages  des  Montagnes  Vertes  des 
provinces  d'en  bas  ont  ete  peu  consi- 
derables jusqu'ici  cette  saison  par 
suite  du  fait  que  les  acheteurs  des 
Etats-Unis  leur  ont  offert  de  meilleurs 
prix  que  ceux  que  les  marchands  lo- 
caux etaient  disposes  a  payer. 
LES  VENTES  DU  POISSON  SONT 
BONNES  ET  LES  STOCKS 
CONSIDERABLES 
Poisson.  —  II  y  a  une  demande  tres 
active  pour  les  diverses  varietes  de 
poisson  et  les  assortiments  sont  suf- 
fisamment  varies  pour  offrir  au  com- 
merce le  choix  qu'ils  preferent  faire. 
Les  prix  sont  plus  bas  qu'ils  ne 
I'etaient  I'an  dernier  et  cela  va  aider 
a  activer  le  mouvement.  Le  poisson 
frais  continue  a  se  vendre  plus  que 
jamais.  La  saison  s'annonce  bonne. 
Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11     0.12 

Dore" 0.20 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr6par6es) 0.13 

Gasp6reaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12     0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

F16tan,  Est 0.24 

F16tan,  Ouest 0.23     0.24 

Morue.  tranche^    ....     0.10     0.12 
Morue  pour  le  marche"     .     0.07     0.08 

Carrelets 0.08     0.10 

Crevettes 0.35    0.40 

Homards  vivants 0.35 

Petit  brochet  (pike),  la  lb 0.13 

Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.25     0.26 

Saumon  de  Gaspe"   ....     0.2S    0.30 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.14    0.15 
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Poisson   blanc 0.17  0.18 

Truite  de  russeaux   .    .    .     0.38  0.40 

Poisson  fume 

Haddies,   BXs,   la   lb.    .    .     0.12  0.13 

Filets 0.18 

Bloaters,  la  boite 2.00 

Kippers 2.25 

L'EPICERIE 
Peu  de  changements  de  prix  ont 
ete  faits  sur  les  marches  de  I'epice- 
rie  au  cours  de  la  semaine  et  c'est 
une  chose  qui  n'arrive  pas  souvent. 
Les  livraisons  du  sucre  s'ameliorent 
continuellement  et  la  base  actuelle 
est  de  $11  et  el le  est  ferme  a  ce 
chiffre.  La  melasse  est  decidement 
ferme  et  Ton  predit  dans  certains 
quartiers  que  la  base  va  devenir  plus 
eleve.  Le  ble  d'lnde  en  botte  est  plus 
facile  dans  un  quartier.  Les  marches 
des  feves  restent  stables  et  la  deman- 
de  est  assez  bonne.  Le  riz  se  vend 
bien  aux  prix  maintenus.  Les  aman- 
des  Tarragone  sont  cotees  2c  plus 
cheres  dans  un  quartier.  Les  thes  et 
les  cafes  sont  actifs  et  le  mouvement 
des  stocks  se  fait  tres  librement.  Les 
nouveaux  ordres  emis  pour  la  farine 
de  ble  par  la  Commission  du  Ble  se- 
ront  tres  acceptables  pour  les  mino- 
teries.  Les  nourritures  sont  actives  et 
le  ton  est  ferme.  Les  prix  des  grains 
ont  baisse  un  peu  pour  I'avoine,  tan- 
dis  que  I'orge  se  vend  un  peu  plus 
cher.  Les  marches  des  provisions  sont 
quelque  peu  tranquilles,  mais  le  sain- 
doux  et  la  graisse  vegetale  sont  un 
peu  plus  faciles. 
LES    DIFFICULTES    DU    SUCRE    Dl- 

MINUENT;      LES     LIVRAISONS 
VONT    EN    S'AMELIORANT 

Sucre.  —  II  y  a  eu  une  livraison 
continuelle  au  commerce,  et  sous  ce 
rapport  ('amelioration  a  ete  marquee. 
La  greve  des  employes  de  I'usine  de 
St.  John  de  ('Atlantic  Sugar  Refine- 
ries Co.  Ltd.,  a  ete  reglee,  les  hom- 
mes  etant  retournee  au  travail  apres 
avoir,  dit-on,  accepte  les  offres  de  la 
compagnie.  Cette  raffinerie  s'attend 
de  commencer  ses  livraisons  ces 
jours-ci.  Les  prix  sont  maintenus  fer- 
mes   sans  changement. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule'    ....   11.00 

Acadia,  extra  granule" 

St.  Lawrence,  extra  granule"  .  .  11.00 
Canada,  extra  granule"  ....  11.00 
Dominion  cristal  granule  ....   11.00 

Glace\  barils 11.00 

Glace\  (boites  de  25  liv.)  .  .  .  11.20 
Glace\   (boites  de  50  liv.)    .    .    .   11.60 

Glace\  1  livre 12.80 

Jaune  No  1 10.60 

Jaune  No  2  or 10.25  10.50 

Jaune  No  3 10.15  10.40 

Jaune  No  4 10.10 

En  poudre,  barils 11.00 

En  poudre,  50s 11.00 

En  poudre,  25s 11.30 

Cubes  et  d6c.  100  lbs 11.45 

Cubes,  boites  de  50  lbs  ...  .  11.55 
Cubes,  boites  de  25  lbs  ...  .  11.65 
Cubes,  paq.  de  2  lbs 11.85 


En  morceaux  Paris,  barils  .   .    .  11.60 

100  lbs 11.70 

boites   50  lbs    .    .  11.80 

boites  25  lbs    .    .  12.00 

cartons  5  lbs    .    .  11.70 

cartons  2  lbs    .    .  13.50 

Crystal   Diamond,   barils    .    .    .  12.75 

"     boites  100  lbs   .  11.70 

"     boites     50  lbs   .  11.80 

"     boites     25  lbs   .  12.00 

Demerara,  pale,  la  lb 0.10 

LE      MARCHE      DES      FEVES      RES- 

TE    SUR    LA    BASE    DE 

LA   MI-SAISON 

Feves.  —  Le  marche  n'est  pas  actif 
et  c'est  une  condition  que  Ton  a  ap- 
pelee  une  "situation  de  mi-saison". 
La  base  est  tres  fermement  mainte- 
nue  et  les  prix  obtenus  sur  ce  mar- 
che sont  nominalement  fermes. 

Feves   canadiennes,    triees 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.50  5.75 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 5.25 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Lima,     japonaises,     la     lb. 

(suivant  qualite)    .    .    .     0.10  0.12 

Lima,    Californie 0.15 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.50  4.00 

Pois  split,  nouvelle  r6colte 

(98  livres) 7.00 

Pois   (bleu) 0.08  0.09 

Pois  japonais,  vert,  lb. 


LE 


010IJ  0.11 
LE 


BLE-D'INDE      A      BAISSE; 
MOUVEMENT    EST    LIMITE 


Conserves.  —  Le  ton  est  plus  facile 
pour  les  conserves  de  ble-d'lnde,  un 
marchand  ayant  reduit  ses  prix  pour 
les  varietes  en  boites  et  en  epis.  La 
demande  n'a  pas  ete  considerable 
dernierement,  et  il  est  probable  qu'il 
s'ecoulera  quelque  temps  avant  que 
le  commerce  achete  en  grande  quan- 
tite..  Naturellement,  les  commandes 
prises  ont  ete  remplies  pour  le  pois- 
son en  conserve,  etc.,  et  les  consigna- 
tions ont  ete  distribuees  sur  une 
grande  echelle  deja. 

CONSERVES  DE  FRUITS 

Nous   cotons: 

Pommes,  2%s.  doz.    .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.25  2.40 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .    .  4.65 

"         gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    6pais,    la 

douz 4.50 

Cerises     blanches,     sans 

noyau 4.40  4.50 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,   2s.    (seaux)   2.774  2.80 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 2.80  3.00 

Peches,  2y2 3.75  4.00 

Poires,   2s 2.50  2.90 

Poires,  2%s 3.25 

"         2s.  (sirop  clair) ....  1.90 

Annanas  (gratte"  et  tranche^  2s.  3.60 

Boites    plates,    1    lb.,    douz.    .  1.90 

Boites  rondes,   2  lbs,   douz.    .  2.30 

Boites,  2%s 4.00  4.50 

Pruneaux    Lombardie    .     .   2.00  2.20 


Prunes,   Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.45 

Reines-Claudes     (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises,  2s 4.70 

Framboises,  21/£s 

Fraises,  2s 4.65 

LEGUMES 
Asperges   (am^ricaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 5.75 

4sperges  importers,  2%s..   4.85  5.25 
Asperges    (pointes)    cana- 
diennes     5.50  6.00 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .   1.85  2.10 

Feves,  Refugee 1.85  2.10 

B16-d'Inde    (2s) 2.10  2.35 

Betteraves,   2  lbs 1.00 

Garottes   (tranches),  2s.   .    1.45  1.75 

B16-d'Inde   (en  6pis)   gal.    .  7.25  7.50 

Epinards,   3s 2.85 

Epinards  Californie,  2s   .    .  3.15  3.50 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,,  2s 1.50 

Tomates,  2%s 2.10 

Tomates,   3s 2.15 

Tomates,  gallons 6.00  7.024. 

Citrouille,    2%s.    (douz.)    1.10 

Citrouille,  gallon  (douz.)    3.25 

Pois,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June    ....     1.924  1.974 

Pois,  tres  fins,  20  oz 3.00 

Pois,  2s.,  20  oz 1.574. 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  h 

vin)  gall 1.35 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums ,  boites    de  %  lb., 

plates 1.20 

Boites    hautes    de    1    lb. 

caisses    de  4  dz,  la  dz.     4.50  4.80 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes 2.60 

Pinks,  y2  lb.,  douz 1.37A 

Pale,  1  lb.,  douz •-■  2.374, 

Pinks,    %   lb.,  douz 1.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.50 

Cohoes,   1   lb.,   plates 2.25 

Cohoes,  y2  lb.,  plates 1-75 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00  4.60 

Red  Springs,  %  lb 4.00 

White  Springs   (Is) 2.30 

Saumon     Gaspe\     marque 

Niobe"  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.25  4.50 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     1.90  2.00 
Steak    de    baleine,    1   lb., 

plates 1-9^ 

Hareng,     imports,     sauce 

aux  tomates 3.10 

Hareng,  kippered 2.85 

Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates) douz 2.25  2.35 

Haddies    (lunch),  y2  lb 100 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25  2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25  6.75 

Sardines  norvSgiennes,  la 

caisse  de  100  (%s)    .    .   24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 
vant    la     quality),      la 

caisse 6  25  17.50 

Sardines  franchises   .    .    .  32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 6.5i 

Clams    (riviere),  1   lb.,  la 

douz 10 
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LE     RIZ     EN     DEMANDE     DANS     LE 
COMMERCE     DOMESTIQUE 

Riz.  —  Le  commerce  du  gros  (job- 
bing) fait  rapport  d'une  bonne  de- 
mande  pour  le  riz  et  le  tapioca.  II  y 
a  eu  moins  de  difficulty  a  se  procu- 
rer dernierement  des  stocks  des  di- 
verses  varietes  et  le  mouvement  va 
probablement  continuer  sur  une  base 
active. 

Nous  cotons: 

Caroline 17.00 

Honduras 18.00 

Siani  No  2 

Siam,  (fancy) 16.00 

Rangoon  "IS" 13.00 

Rangoon  "CC" 12.90 

Pakling 13.00 

Mandarin 13.75 

Patna 0.14     0.15* 

Riz  brise,  fin 7.00 

Riz  brise,  gros 8.50 

Sagou,   brun 0.15     0.16 

Tapioca,  la  lb.    (seed)    .    .   0.13     0.13 

Tapioca   (flake) 0.12J  0.13 

Tapioca   (pearl) 0.13     0.13J 

LES     PEANUTS     IMPORTEES     ONT 

BAISSE;     LES    AMANDES    TAR- 

RAGONE    A    LA    HAUSSE 

Noix.  —  Les  derniers  avis  cotent 
les  peanuts  espagnoles  autour  de 
18J/2c  la  lb.  Cela  peut  ou  ne  peut  pas 
vouloir  dire  des  prix  plus  bas  plus 
tard.  Cela  dependra  beaucoup  si  les 
producteurs  d'huile  viennent  sur  le 
marche  pour  avoir  des  stocks  et  s'ils 
le  font  sur  une  grande  echelle,  la 
base  des  noix  haussera  considerable- 
ment  en  toute  probability.  Les  prix 
sur  place  sont  fermement  maintenus. 
Les  amandes  Tarragone  sont  cotees 
plus  cheres  dans   un   quartier. 

Nous  cotons: 

Amandes  Tarragone,  la  lb.  0.28  0.32 

Amandes  (^cale^es)     0.62 

Amandes   (Jordan) 0.75 

Noix  du  Br^sil,  (nouvelles)    0.26 

Noix  du  Bresil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Avelines  (Sicile),  la  lb 0.28 

Avelines  Barcelone  ....   0.25  0.26 
Noix  Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts   (rfities)   — 

Jumbo  No  3 0.38 

Fancy 0.15  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salees  espagnoles,  la  lb.   .  0.29  0.30 

Ecale.es   No   1,   Espagnoles  0.25  0.26 

Ecalees  No  1 0.16A  0.18 

Ecalees  No  2 "  0.14 

Peanuts   (salves)   — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cass6es,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 
la  lb 0.32     0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 
lies 0.32     0.35 

Pecans.     Nouvelle-Orle'ans, 

No  2 0.21     0.24 

Pecans.  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix  (Grenoble) 0.29     0.35 

Noix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)     0.23     0.25 

Noix  (ecalees) 0.90 

Noix  (espagnoles)    ....  0.30     0.33 


TOUS    LES    FRUITS    SECS    SE 

VENDENT   BIEN 

Fruits   sees.  —   La   demande  de   la 

part  des  consommateurs  de  fruits 
sees  est  continuelle  et  si  I'on  pouvait 
se  procurer  des  stocks  Ton  n'aurait 
pas      de    d  if  fie  u  I  te    a    les    vendre.      La 

plupart  des  commodites  de  la  liste 
sont    fermes,    avec    des    arrivages    oc- 

casionnels   de   figues,   de   dattes  et  de 
raisin.   Les  pruneaux  sont,  dit-on,  a   la 
veille  de   nous  arriver. 
Nous  cotons: 

Abricots — 

Cboix 0.28 

Slabs 0.26 

Fancy 0.32 

Pommes  (e/vapor£es)    .    .    .   0.25  0.251 

Peches  (fancy) 0.26" 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .  0.16  0.18 

Poires 0.26 

Pelures  (anciennes)  — 

Citron 0.45 

Orange 0.43  0.44 

Lemon 0.36 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18  0.23 

Muscatels,    2    couronnes    0.16 

Muscatels,  loose,  3  couron- 
nes, la  lb 0.18 

Muscatels,    1    couronne,    la 

lb 0.14 

Epepine"  de  choix.  12  onces   ....  0.14 
Epepine  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.23 

Epepine"  de  choix,  paquets 

de   15   onces 0.16  0.1S 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.13J  0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.23 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins  (fancy) 0.17 

Valence,  choisi 0.11J 

Valence,  4  couronnes,  par 

couches 0.11  % 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27*  0.28 

Corinthe    (grec)    en   vrac 0.18 

12  onces 0.16i 

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .   0.20  0.23 

Paquets  de  15  onces  .   .    .  0.20J  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de   Calf,    (loose).  0.18  0.22 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20  0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.25 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.25 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19  0.20 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior   0.19  0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60  3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 


Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.14 

Pruneaux — 

Californie  (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32  0.35 

40-50s 0.30 

50-60s 0.25 

60-70s 0.22  0.25 

70-80s    (boite   de    25   lbs)   0.20  0.22 

80-90s 0.17  0.19 

90-100s 0.16  0.17 

100-120s 0.14 

Pelures — 

Orange 0.45 

Limon 0.42 

Citron 0.62 

Melange,     cartons     y2     lb.,   . 

douz 2.75 

LES    SIROPS    SE    VENDENT    LIBRE- 

MENT;    LE    PRIX    DE    LA    ME- 

LASSE    SE    MAINTIENT 

Sirop  et  melasse.  —  II  y  a  une  de- 
mande continuelle  pour  les  sirops  de 
Ble-d'lnde  aux  prix  obtenus,  et  bien 
qu'il  n'y  ait  pas  de  surplus  conside- 
rable de  sirops  de  canne,  toutes  les 
lignes  sont  recues  avec  faveur.  Le 
marche  de  la  melasse  est  fort.  La  li- 
vraison  a  ete  faite  sur  une  grande 
echelle  pour  les  commandes  deja  pri- 
ses, mais  il  est  peu  probable  que  la 
base  du  prix  baisse  cette  annee.  Les 
tendances  portent  dans  I'autre  direc- 
tion et  il  n'est  pas  improbable  qu'il 
se  produise  une  hausse  du  prix  si  la 
base  du  sucre  reste  ce  qu'elle  est  ac- 
tuellement. 

MELASSES  ET  SIROPS 

Sirop  de  bl^-d'Inde:  — 

Barils,    environ   700   livres    .    .  0.08} 

%  baril 0.08* 

Kegs 0.08J 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites   de    10   livres,    caisse    % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites    de    20    livres,   caisse    \^ 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .  2.60 

3  galls.,  seau  38M:   liv.,  chaque  3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .  6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse.  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse.  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  a 

la  caisse.  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,    2   douz.,   a   la 

caisse 7.50 

%  barils,  les  100  livres   ....  10.25 

Barils.  les  100  livres  ......  10.00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).  4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 0.98  1.03 

Barils 1.01  1.06 

%  barils 1.03  1.08 

Molasses  Antigoa — 

Puncheons    .     .     .    0.98  1.00  1.03  1.05 

Barils 1.03  1.05  1.08  1.10 

Demi-barils   .    .    .   1.03  1.05  1.08  1.10 
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Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse" 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  I'ail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 
Pondus  et  Plume 

Demanded  par 

P.   POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE,  Proprietaire 

COTE 

DU    PALAIS 

Plan 

America 

in,   $3.00,   $3.50   et 

$4.00 

par  jour. 

Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne  Kola 


Cidre  Champagne 
Cldre  de  Pomme 
Eau   Minera'.e 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  t™tPtH^ 


LASALLE  256 


Les 

Farines    Pr6par6es 

et 
I'Avoine    roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasln. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  436 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guille 

TRUDEL  &  [GUILLET 

NOTAIHES 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau     -  36  rue  Alexandre 

THOIS-RIVIERES 


STANWAY- HITCH  INS   LIMITED 

IMPORTATEURS  GtNERAUX 

THE1S  CAF^S 

La  qualite  de  nos  produits  et  le  service  que  nous  donnons  a  nos  clients  font  que  nos  lignes  de  thes  et  de  caf^s  sont 
des  valeurs  exceptionnelles  pour  les  marchands  qui  le  ti  ennent  en  stock.  De  plus,  la  purete  et  la  saveur  d^licieuse 
de  nos  lignes  deviennent  de  plus  en  plus  reconnues  comme  l'attestent  le  chiffre  de  plus  en  plus  considerable  de  nos  ventes 
Donnez-nous  une  commande  d'essai.  Toutes  les  demandes  d'informations  recoivent  une  prompte  attention  de  notre 
part. 


18  RUE  ST-ALEXIS, 


MONTREAL. 


VENTES    PAR    HUISSIER 


NOTA  —  Dans  ia  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
1'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 

Le  Pain  de  l'Union  Lt6e  vs  C.  Mayer 
et  al.,  17  octobre,  10  a.m.,  405  Du- 
quesne,  Desroches. 

Le  Pain  de  1'Union,  Ltee  vs  E.  Mayer 
et  al.,  17  octobre,  11  a.m.,  414  des 
Ormeaux,  Desroches. 

Mme  S.  A.  Hyman  vs  Gideon  Lahaie, 
18  octobre,  11  a.m.,  30  Versailles, 
Marson. 

Z6phir  Lachaptlle  vs  Nap.  Jasmin,  17 


octobre,    1    p.m.,     3743     Notre-Dame 
Est,  Desroches. 

C.  A.  Hart  vs  Sam.  Harowitz,  18  oc- 
tobre, 10  a.m.,  240  St-Antoine,  La- 
fontaine.  *    . 

J.  H.  Hyde  vs  G.  A.  Forbes,  18  oc- 
tobre, 2  p.m.,  152  Hutchison,  La- 
fontaine. 

Montreal  Board  of  Trade  vs  Achille 
Bergevin,  20  octobre,  10  a.m.,  42 
StSacrement,   Marson. 

M.  Rafalovitch  &  Co.  vs  J.  Coleman, 
18   octobre,   2   p.m.,      413   Wellington, 
Proulx. 

I.  Leveille"  vs  M.  Siller,  20  octobre,  11 
a.m.,    3076    St-Laurent,    Robitaille. 

E.  Mayer  vs  Jas.  Paterson,  21  octo- 
bre, 11  a.m.,  1917  Notre-Dame  Ouest, 
Racette. 


Le  PrSt  Hypothecate  vs  W.  S.  Caie, 
21  octobre,  11  a.m.,  329  Ontario  Est, 
Robitaille. 

Windsor  Inv.  Co.,  Ltd.  vs  Geo.  Skli- 
rakis,  20  octobre,  10  a.m.,  166  Wind- 
sor, Lavery. 

Mackay  Realty  Inc.  vs  M.  E.  Tansey, 
20  octobre,  10  a.m.,,  186  Peel,  La- 
pierre. 

J.  Hoge  et  al.  vs  Z.  H^roux,  20  octo- 
bre, 10  a.m.,  1641  St-Denis,  Lapier- 
re. 

Ad.  Fortier  es-qual.  vs  Omer  Pari- 
zeau,  2  Ooctobre,  10  a.m.,  714  On- 
tarioi  Est,  Pauze. 

J.  A.  Mariteau  vs  Domina  Lachapello. 
20   octobre,      10   a.m.,      1809   Notre- 1 
Dame  Est,  Coutu. 
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N'OUBLIEZ  PAS  CE  FAIT  EN 
DONNANT  VOTRE  COMMANDE 


La  vente  des  Confitures  et  des  Marmelades  de  St.  Williams,  cet 
automne  et  cet  hiver,  brisera  tous  les  records  anterieurs. 

La  rarete  du  sucre  et  son  prix  eleve  durant  la  saison  des  confi- 
tures ont  empeche  des  milliers  de  menageres  de  "faire  leurs 

confitures"  avec  Pinevitable  resultat  que  les  epiciers  seront  appeles  a  repondre  a  une 
demande  qui  depassera  celle  de  toutes  les  saisons  anterieures. 

II  y  a  toujours  une  grosse  demande  pour  ces  confitures  populaires.  Faites  entiere- 
ment  de  sucre  de  canne  pur  et  de  fruits  bien  murs  et  choisis  avec  soin,  les  produits  St. 
Williams  sont  a  la  fois  delicieux  et  economiques. 

Prenez-les  en  stock  immediatement  et  donnez  votre  commande  en  consequence. 

Vos  clients  prefereront  les  produits  St.  Williams  une  fois  qu'ils  les  auront  essayes.  Ces 
produits  assurent  des  ventes  repetees. 

St.  Williams  Fruit  Preservers 

Limited 

SIMCOE  ET  ST.  WILLIAMS,  ONT. 

Distributes     par 

MACLURE  &  LANGLEY 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.s. 
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Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee  dans  une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 

Recevez  le  meilleur  service  de 


*» 


LA     MAISON     DTJ     SERVICE" 


BOITES    DE    CABTON    DE    TOUS    GENRES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         •     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


ARRETEZ  CETTE  TOUX 


lilBuDRONJl  I 

Mmmmmm 

a  MATHIEtTS  M m 

Syritp "hf  Tar.M 

|G0D  tlS  (Ht|  | 


et  renforcez  votre  sys- 
teme  avec  un  tonique 
recommandable  et  un 
reconstituant  de  l'orga- 
nisme  comme  le 

SIROP 

DE    GOUDRON    ET 

D'HUILE  DE  FOIE 

DE  MORUE  DE 

MATHIEU 

Contre  la  nevralgie,  le 
mal  de  tete,  l'insomnie, 
etc.,  les  Poudres  Nervi- 
ne de  Mathieu  sont  ab- 
solument  recommanda- 
bles  et  efflcaces. 
Vendez  ces  deux  reme- 
des  bien  connus.  II  y  a 
toujours  une  grosse  de- 
mande  pour  eux.  lis 
donnent  d'excellents 
profits. 


LA  CIE  J.  L.  MATHIEU 

Propr  ietaire 

SHERBROOKE,      -      Que. 


rgonne 


> » 


UJM 

FAUX-eOL 

A-R-ROW 

B'UN  AJUSTE|VIEJNIT  f/>cRFAIT 

CLUETT,  PEABODY  &  CO.  OF  CANADA,    LIMITED 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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CONFITURES  GARANTIES  ABSOLUMENT  PURES 

Notre  ligne  de  confitures  comprend  des  confitures 

AUX  FRAISES  AUX  PRUNES 

AUX  FRAMBOISES  AUX  GROSEILLES 

AUX   PECHES  ainsi  que  des 

GELEES  DE  GADELLES  ROUGES 

Tous  ces  produits  sont  f aits  des  meilleurs  ingredients  et  tous 
sont  garantis  d'une  purete  absolue. 

Le  marchand  qui  tient  a  donner  entiere  satisfaction  a  sa  clien- 
tele ne  saurait  faire  mieux  que  de  prendre  en  stock  la  ligne 
complete  "  Old  City.  " 

Outre  la  satisfaction  qu'il  donnera  a  sa  clientele,  il  fera  un  com- 
merce qui  sera  pour  lui  une  source  ininterrompue  de  profits 
par  les  ventes  repetees  qu'il  s'assurera  avec  ces  CONFITURES 
et  ces  GELEES  de  vente  facile. 

,        SIROP  DE  TABLE 
Aussi  SIROP  D'ERABLE 

I        CATSUPS. 

Une  commande  d'essai  vous  prouvera  que  nos  produits  sont  de 
vente  facile. 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

Quebec,  Que. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courantt",  s.v.p. 
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Essences  Culinaires  de  Jonas 


LES  ESSENCES  QUI  SE  VENDENT  PARTOUT  ET  TOUJOURS 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


iRIPLE  C0NCENTB6T: 

EXTRACT 

OF 

VANILLA. 

DIPLOMA  AWARDED  BY 

THE  CUUNCIL  OF  ARtS 

snd  manufacture: 
prepared  bv 

Henri  JoNftSBCs 

MONTREAL 


1  oz. 


2  oz. 


Prix  par 
Grosse 

12  00 


22   80 


JONAS' 
ROYAL 

QUINTESSENCE 


Prix  par 
Grosse 

28  00 
30  00 
52  50 
92  50 


8  oz.  carre  92  50 


SOLUBLE " 


Prix  par 
Grosse 

11  40 
21  00 
39  00 
69  00 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


EXTRACT  OF 
VANILLA 

'°|CIC»M»5' 
HENRI  JONAS&GQ. 


2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 

16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

27  60 

48  00 

90  00 

174  00 


" ANCHOR " 

PUR 
CONCENTRE 


Prix  par 
Grosse 

14  40 
25  80 
43  20 
86  40 


LONDON  " 


Prix  par 
Grosse 

1  oz.  "London"  7  80 

2  oz.  "        11  40 


Prix  par 
Grosse 


Essence 
Parisienne 


27  60 


Essence 
de  Cafe 


34  80 


" GOLDEN 

STAR  " 

Double  Force 


Prix  par 
Grosse 

11  40 

21  00 

39  00 

69  00 


ESSENCE  A  LA 

MESURE 

pour  les  confi- 

seurs 


Essence 
a  la  livre 


Ext. 

X 

XX 

XXX 

XXXX 

XXXXX 

xxxxxx 


25 
60 
00 
50 
00 
50 
00 


Essences  de  Jonas,  en  bouteilles,  Jarres,  Barillets  et  Barils  pour  Confiseurs,  Fabricants  de  Creme 
a  la  Glace,  Etc.,  Etc.  Prix  $8  a  $24  le  gallon,  suivant  qualite.  Qualites  Speciales  et  Prix 
Speciaux  par  Contrat. 

HENRI  JONAS  &  CIE 


FABRICANTS 
MAISON    FONDEE    EN    1870 


173  a  177  Rue  Saint-Paul  Quest 


MONTREAL 
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Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


[Usine  ajsel  Windsor,  Ont. 


Depuis  des  annees,  la  purete  et  la  qualite  du  Sel 
Windsor  ont  aide  le  commerce  de  I'epicerie  du  Ca- 
nada. 

Cest    la    raison    pour    laquelle   presque  tous   les  epiciers 
vendent 

LE   SEL   DE    TABLE    WINDSOR 


incisor 


Modem 
Canada 


The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


Vendez   de   Bons 
Balais  a  vos 
Clientes. 


Vous  leur  donnerez  satisfaction  et  elles  retourneront  vous  voir  quand  elles  voudront  remplacer 

celui  que  vous  leur  aurez  vendu. 

Dans  la  fabrication  de  nos  balais  nous  n'employons  que  le  meilleur  ble  d'lnde  du  monde  et  cette 

qualite  ajoutee  a  notre  outillage  moderne  nous  assurent  des  produits  irreprochables  sous  tous 

rapports. 

Le  fait  que  nous  vendons  directement  aux  marchands  nous  met  en  position  de  leur  offrir  des  prix 

qui  leur  laissent  une  bonne  marge  de  profits. 

Donnez  une  commande  d'essai  et  vous  ne  le  regretterez  pas. 

Pour  plus  de  renseignements  sur  nos  lignes,  ecrivez  a  la 

FABRIQUE  DE  BALAIS  DE  GRANBY 

GRANBY,  P.  Q. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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JlWape 


Vos  clients  apprecieront  des  paquets  jolis  et 
hygieniques  faits  avec  le  plat  IRitCSbape. 

Outre  la  satisfaction  qu'en  retireront  vos  clients, 
ce  sera  une  superbe  annonce  pour  votre  magasin 

Ces  plats  ne  vous  coutent  rien,  ils  sont  vendus 
avec  la  marchandise. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  a 


VICTORIA  PAPER  &  TWINE  CO.,  LTD 

Manufacturiers  et  distributeurs  en  gros 

370-380-382  RUE  NOTRE-DAME  OUEST 
MONTREAL 

Succursale  a  Toronto,  Winnipeg  et  Halifax 

<=@a  La  seule  ligne  complete  de  |/2  a  10  livres. 


?%ie  ONLY 
GQMPLETE 

LINE 
^AiolOLBS. 


.  r 


The  Oval  Wood  Dish  Cov 

MANUFACTURERS  a 

Tuprper  Lolce     N.Y- 


'*****& 
%? 


THE   HOME    OF 

THE  RITESHAPE  „%0&*    %.;^r~>*&' 

IN  THE  HEARTOFTHRADIRONCACXS 


H^= 


■via 


S3 
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Un  nouveau  marche 
Vous  est  ouvert 


Tout  produit  qui  montre  a  vos  clients  comment  economiser  de  l'ar- 
gent  et  augmenter  leur  production  doit  necessairement  vouloir  dire 
plus  d'affaires  pour  vous. 

LA  MELASSE  -  NOURRITURE 


est  un  tel  produit.  Nous  appuyons  ce  produit  avec  une  campagne  de 
publicite  qui  amene  des  affaires  aux  marchands  qui  le  tiennent  en 
stock. 

Avez-vous  votre  part  de  ce  commerce  et  des  profits  qui  en  derivent? 
Si  non,  ecrivez-nous  aujourd'hui  meme. 

Rose  &  Laf  lamme,  Limitee 

500,  rue  St-Paul  ouest,     -     Montreal. 
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peut  devenir  un  item  tres  payant  de  votre  commerce.  Rendez-le  populaire 
avec  une  ligne  d'aliments  marins  de  confiance  et  de  vente  profitable  qui 
sunt  garantis  plaire  a  votre  clientele.     Les  aliments  marins  de  la 

MARQUE    BRUNSWICK 

proviennent  des  meilleures  prises  de  poissons  frais,    sortant  des  profondeurs  froides  de  l'ocean. 

Les    epiciers    de    partout   constatent    Que,  les   produits    de    la    Marque     BRUNSWICK    se    vendent    tres 

facilement. 

Choisissez   ce   qu'il   vous   faut   parmi   les   produits    suivants: 

(4   Sardines   a    I'huile,    >/$   Sardines   a    la    moutarde,    Finnan    Haddies,    (boites   rondes  et  ovales),   Hareng 

saur,   Hareng  a  la  sauce  aux  tomates,  Clams. 

Connors  Bros.  Limited,  eiack's  Harbor,  n.b. 


LE 

SPAGHETTI 
de   CLARK 

a  la  sauce  aux  tomates  et  au  fromage,  devient  Tun  des  mets  les  plus  populaires.  L'em- 
paquetage  de  cette  saison  est  particulierement  bon  et  son  prix  modere  en  fait  un 
article  facile  a  vendre. 

LES  FEVES  AU  LARD  DE  CLARK 

a  la  sauce  aux  tomates,  Chili  ou  sans  sauce,  sont  encore  au  premier  rang 
aux  points  de  vue  du  renom,  de  la  qualite  et  de  la  demande. 
N'oubliez  pas  les  autres  bons  produits  de   "Clark". 

W.  Clark,  Limited 


MONTREAL 
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Feves  au   L&rd 

(a  la  sauce  aux  tomates) 

Marque  Simcoe 


Vous  pouvez  commander  les  feves  au  lard  de  la  marque  Simcoe  en  grande 
quantite  sans  crainte  qu'elles  ne  restent  sur  vos  tablettes. 

C'est  un  mets  qui  fait  partie  du  menu  ordinaire  de  toutes  les  families.  C'est 
un  aliment  riche  en  proprietes  nutritives  et  un  excellent  remplacant  de  la 
viande. 

Vous  y  gagneriez  a  prendre  en  stock,  a  mettre  en  etalage  et  a  pousser  la  vente 
de  cette  marque  populaire. 

Demandez-Ia  a  votre  marchand  de  gros. 


DOMINION  CAHNERS  LIMITED 

Hamilton,  Canada 


En    ecrivant    aux    annonccurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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line  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables'  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand  qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles  Renuall. 

POUR  L'AUTOMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire  a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement  pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES,  Limited. 

Succesaeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


BISCUITS 

Aujourd'hui,  les  biscuits  sont  plus  populaires  que 
jamais,  et  il  vous  sera  plus  avantageux  et  profitable 
de  tenir  toujours  en  mains  un  bon  assortiment  de 
nos    lignes. 

Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  la 
qualite  de  nos  BISCUITS  "SODA"  qui  font  plus  que 
de  fournir  une  SATISFACTION  ORDINAIRE,  et  il 
sera  avantageux  pour  tous  les  marchands  qui  ven- 
dent  des  articles  de  bonne  qualite,  de  tenir  nos 
lignes. 

Nous  faisons  des  affaires  dans  la  Province  du 
Quebec  depuis  trente-cinq  ans  et  nous  avons  acquis 
la  reputation  de  fournir  des  produits  qui  donnent 
satisfaction. 

Nous  ne  cherchons  pas  a  faire  des  lignes  bon 
marche,  nous  vendons  des  produits  de  qualite  a  des 
prix  raisonnables. 

Nos  voyageurs  visitent  tous  les  endroits  de  la 
Province  et  si  nous  n'avons  pas  encore  I'avantage  de 
vous  compter  parmi  nos  clients,  adressez-nous  une 
carte  et  notre  voyageur  se  fera  un  plaisir  de  vous 
voir  avec  une  ligne  complete  d'echantillons. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  complet,  si  vous  ne 
tenez  pas  un  bon  assortiment  de  nos  principales  li- 
gnes de  BISCUITS. 

DEMANDEZ    NOTRE    LISTE    DE    PRIX 

THE  MONTREAL  BISCUIT  GO. 

Manufacturers  de  Biscuits  et  Confiseries 
MONTREAL 


L'Allumette  qui  satisfait  toujours 

Silent   Five 
d'Eddy 

S'AIlume  silencieusement 
Ne  renferme  pas  de  poison 
Ne  devient  pas  incandescen- 
te  apres  avoir  ete  allumee. 


Un  produit  d'Eddy  perfectionne  par  une  experience  da- 
tant  de  plus  de  soixante  ans  dans  la  fabrication  des 
meilleures  allumettes. 

Vous  pouvez  en  toute  confiance,  recommander  les  Si- 
lent Five  d'Eddy.  Ce  sont  des  allumettes  qui  assurent 
des  ventes   repetees. 

Essayez  un  etalage  d'ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE 
D'EDDY.  Toutes  les  menageres  reconnattront  les 
grands  avantages  de  ces  ustensiles  de  menage  legers 
et  ne  coulant  pas. 

THE 

E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL,     CANADA. 


Tcus  les  morceaux  de  savon  a  blan- 
chissage  ont  plus  ou  moins  la  meme 
apparence,  mais  ils  different  entie- 
rement  quant  a  la  qualite  et  a  la 
valeur. 

Le  "SURPRISE"  n'est  pas  autre  cho- 
se qu'un  bon  Savon  Solide — il  n'est 
pas  surcharge  d 'ingredients  inutiles 
pour  le  faire  paraitre  plus  gros.  C'est 
la  meilleure  valeur  en  fait  de  vrai 
savon. 


N'acceptez  pas  de  contrefacons. 


The  St.  Croix  Soap   Mfg.  Co. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Pourquoi  tout  Canadien  Achetera  des  Obligations  de  la 

Victoire 


NATION    militairement    et    com- 
mercialement  puissante,  le  Ca- 
nada   sort    triomphant    de    la 
guerre,    respecte    et    admire   par    le 
monde  entier. 

Et  le  Canada  continuera  a  mar- 
cher la  tete  haute. 

Nous  ferons  face  a  nos  obligations 
en  vers  nos  morts  heroi'ques,  nos  sol- 
dats  mutiles  et  invalides  et  ceux  des 
notres  qui  ont  eu  la  bonne  fortune 
de  rentrer  au  foyer. 

C'est  le  devoir  du  Canada. 

Pour  l'accomplir,  chacun  de  nous 
fera  sa  part. 

Chacun  contribuera  ainsi  a  assu- 
rer la  prosperite  generaale  du  pays, 
des  commandes  a  nos  manufactures, 
l'activite  dans  les  ports  de  mer  et  des 
lacs  et  la  vente  a  l'etranger  de  l'exce- 
dent  des  produits  de  nos  fermes  et  de 
nos  manufactures. 

Pour  realiser  ce  programme,  l'E- 
tat  a  besoin  dun  fonds  de  roulement 
plus  considerable. 

Cet  argent,  nous  l'avons,  mais  il 
se  trouve  entre  les  mains  des  particu- 
liers,    plutot   qu'entre   les   mains  de 


l'Etat.  On  le  trouve  dans  les  Caisses 
d'Epargne,  dans  les  Compagnies  de 
Prets,  et  generalement  repandu  au 
Canada.  C'est  ainsi  que  nos  depots 
dans  les  banques  et  les  bureaux  de 
poste  ont  augmente  en  cinq  ans  dun 
milliard  ($1,086,013,704)  a  un  mil- 
liard et  trois  quarts,  ($1,740,462,- 
509),  une  augmetnation  de  pres  de 
deux  tiers  de  milliard  ($654,448,- 
805). 

Le  peuple  canadien  pretera  ses 
economies  personnelles  a  l'Etat  qui 
les  emploiera  comme  fonds  de  rou- 
lement pour  maintenir  notre  prospe- 
rite industrielle  et  commerciale. 

Hommes  et  femmes,  dans  toutes 
les  conditions  sociales,  sans  excep- 
tion, sont  interesses  au  maintien  de 
notre  prosperite,  c'est  pourquoi,  tous 
et  chacun,  dans  toutes  les  conditions 
sociales,  sont  personnellement  inte- 
resses a  faire  de  l'Emprunt  de  la  Vic- 
toire 1919  un  colossal  succes. 

lis  contribueront  ainsi  a  maintenir 
le  Canada  au  rang  qu'il  occupe  au- 
jourd'hui,  a  l'avant-garde  du  pro- 
gres  mondial. 


EMPRUNT  DE  LA  VICTOIRE  1919 

{  Chaque  dollar   sera   depense  au  Canada. 

Public    sous    les    auspices    du    Ministre   des    Finances  ■  du 
Canada  par  le  Comit6  Canadien  de  l'Emprunt  de  la  Victoire 


>> 
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Garantie  de  Contrat 

Entrepreneurs-Contracteurs 

Les  Municipalites  exigent  des  Cons- 
tructeurs  de  chemins  des  depots  de 
garantie  pour  la  bonne  execution  dans 
un  temps  determine'  des  travaux  en- 
trepris.  Les  proprifitaires  exigent  aussi 
des  Contracteurs  des  d6p6ts  de  garan- 
tie de  meme  nature.  "La  Prevoyance" 
moyennant  une  indemnity  relative- 
ment  minime  garantit  la  bonne  execu- 
tion des  obligations  de  toutes  especes 
contractees  par  des  Entrepreneurs  et 
leur  permet  ainsi  de  faire  fructifier  des 
capitaux  qui,  deposes  en  garantie,  ne 
leur  rapporteraient  que  l'int6ret  modi- 
que  de  la  banque. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance".  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

T.  C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,O00 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

$50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renseignements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.   Comptable.      Comptable 

IncorporG. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Auditeurs 
10  rue  St-Frs-Xavier,    -     MONTREAL 

Telephone    MAIN    2701-9 
Adresse  telegraphique:  "GONTHLEY" 


,    La 

Compagn 

e  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre 

I'lncendle 

Actlf  . 

.    .    .  $1,151,243.57 

DEPOT 

AU  GOUVER- 

NEMENT  .    . 

.   .   .        969,660.00 

— Bureau 

principal: — 

179  rue 

Glrouard 

,  Saint-  Hyaclnthe. 

Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondle  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,     Verres 

a    Vltres,    Pelnture,   etc. 
Sp6cialit6;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  benSficier  ses  clients  de 
cette  6conomie.  Attention  toute  sp6- 
ciale  aux  commandes  par  la  mails. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte   et   Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  inoder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SUNLl 

SIEGE 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances   contre    Incendie,   Assuran- 
ces   Maritimes,    d'Automobiles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,    la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIP,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant   g£ne>al 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,   Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal. 
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ASS  UR  ATSTCES 


CONSEILS   PRATIQUES  SUR   LA  FACON   D'EVI- 
TER  LES  INCENDIES 


Une  journee  de  la  semaine  derniere  a  ete  ob- 
serve conrme  la  "Journee  de  prevention  des  incen- 
dies".  Le  chef  Chevalier  a  profite  de  cette  occa- 
sion pour  donner  au  public  une  serie  de  recom- 
mandations  qu'on  trouvera  profit  a  suivre,  sur- 
tout  a  1'approche  de  la  saison  froide,  ou  les  incen- 
dies  sont  plus  frequents  qu'en  d'autres  temps. 

M.  Chevalier  dit: 

II  a  plu  a  Son  Excellence  le  Gouverneur  Ge- 
neral du  Canada  de  fixer  pour  tout  le  pays  le  jeudi, 
9  octobre  1919,  comrae  "journee  de  prevention 
des  incendies". 

L'objet  de  cette  journee  est  de  diminuer  les 
pertes  enormes  causees  par  le  feu  en  Canada,  par- 
tieulierement  en  ce  qui  a  trait  aux  feux  causes 
par  la  negligence  ou  par  autres  causes  evitables. 

Ann  de  promouvoir  ce  dessin,  les  citoyens  de 
node  ville  voudront  bien  mettre  en  pratique  les 
reconvmandations  suivantes : 

(a)  Enlever  des  caves,  dependances  et  cours 
toute  accumulation  de  dechets. 

(b)  Ne  pas  laisser  des  enfants  jouer  avec  les 
allumettes.  N'employer  a  la  maison  que  des  allu- 
mettes  amorphes,  s'allumant  seulement  sur  la 
boile. 

(c)  Ne  pas  surchauffer  les  ponies  et  les  four- 
naises,  ni  laisser  le  foyer  sans  protection. 

(d)  Ne  pas  jeter  partout  avec  negligence  les 
bouts  de  cigares  et  de  cigarettes,  la  cendre  de  la 
pipe.  Ne  pas  fumer  aux  alentours  du  garage,  du 
grenier  ou  du  magasin.  Les  enfants  ne  doivent 
pas  fumer. 

(e)  Les  linges  ou  torchons  huiles  prennent 
feu  spontanement;  brulez-les  apres  vous  en  etre 
servi. 

(f)  Ne  par  garder  de  gazoline  a  la  maison; 
'emmagasiner   a   au  moins    25     pieds  de  tout  im- 

meuble. 

(g)  Remplissez  les  poeles  et  les  lampes  a  p6- 
trole  a  la  clarte  du  jour  et  jamais  pres  d'une  lampe 
ou  d'un  feu.  Nettoyez  bien  les  poeles  a  l'huile  et 
veillez  a  ce  qu'ils  ne  coulent  pas. 

(h)  Ne  vous  servez  pas  d'huile,  ni  de  gazoline 
>our  allumer  le  feu. 

Punition   pour  les   negligents 

Le  code  cri'minel  du  Canada  decrete  que  toute 
lersonne  est  passible  de  deux  ans  d'emprisonne- 
nent  qui,  par  sa  negligence,  est  la  cause  d'un  feu. 
^  loi  considere  aussi  comme  acte  criminel  le  fait 
le  posseder  une  propriete  dans  un  etat  dangereux 
)our  le  feu,  et  de  desobeir  aux  ordres  du  Chef  des 


Pompiers     recommandant  de  rectifier  cet  etat  de 
choses. 

Chacun  doit  connaitre  les  reglements  de  la 
Ville  concernant  les  precautions  a  prendre  contre 
le  feu.  Si  le  feu  eclate  du  fait  d'une  contraven- 
tion a  ces  reglements,  la  personne  qui  en  est  res- 
ponsable  est  coupable  d'une  offense  criminelle. 

Pourquoi  eviter  les  incendies 

La  perte  totale  du  Canada  par  le  feu  en  1918, 
s'eleve  a  $33,800,000.  C'est  une  perte  de  $92,600 
par  jour,  soit  $7,717  par  heure  et  $129  par  minute. 

Si  Ton  ajoute  a  la  valeur  des  biens  detruits, 
les  frais  d'entretien  des  services  contre  les  incen- 
dies, le  feu  coute  au  Canada  au  dela  de  $250  a  cha- 
que  minute. 

La  perte  moyenne  par  le  feu  dans  les  pays 
d'Europe,  est  de  33  sous  par  tete.  En  1918,  le  feu 
a  coute  a  chaque  Canadien  $4.  Y  compris  les 
frais  de  protection,  le  feu  coute  en  ce  pays,  a  une 
famille  de  cinq  personnes,  plus  de  $40. 

Le  feu  appauvrit  le  Canada.  Les  immeubles 
et  les  marchandises  detruits  par  le  feu  represen- 
ted une  perte  seche.  Les  compagnies  d'assuran- 
ce  tie  paient  pas  les  pertes  par  le  feu;  elles  per- 
goivent  simplement  des  primes  de  chaque  habi- 
tant du  pays  et  versent  une  partie  de  ces  primes 
aux  sinistres. 

Tout  le  monde  est  taxe  par  le  feu,  et  personne 
n'y  echappe.  Le  prix  de  l'assurance,  qui  repre- 
sente  la  perte  par  le  feu.  est  ajoute  par  les  fabri- 
cants  et  par  les  marchands  au  prix  de  leurs  mar- 
chandises. Et  ainsi  le  feu  augmente  le  prix  de  la 
nourriture,  du  vetement,  de  l'ameublement,  du 
loyer  et  de  toutes  les  necessites  de  la  vie. 

Le  plus  triste,  c'est  que  le  feu  devore  des  vies 
humaines.  En  1916,  563  personnes  furent  bru- 
lees  a  mort;  en  1917,  235;  en  1918,  261.  La  ma- 
jority des  victimes  du  feu  sont  des  enfants  de 
moins  de  douze  ans. 

D  y  eut  17,600  feux  en  Canada  durant  1918. 
SOIXANTE-QUINZE  pour  cent  de  ces  feux  sont 
dus  a  la  negligence,  et  par  consequent  auraient 
pu  etre  evites. 

LA  PRUDENCE  NOUS  MET  A  L'ABRI  DU 
FEU.     PRENEZ  GARDE. 

J.  CHEVALIER, 
Chef  du  deartement  des 
Incendies. 

La  proclamation  du  Gouvernement-General, 
fixant  une  "journee  de  prevention  des  incendies" 
explique  que  la  so-mme  totale  moyenne  des  pertes 
causees  par  les  incendies  au  Canada,  depasse  $20,- 
000,000,  sans  compter  les  vies  humaines,  et  qu'un 
tel  etat  de  choses  doit  emouvoir  le  public  et  attirer 
son  attention,  ce  qu'on  pourra  atteindre  plus  fa- 
cilement  en  fixant  une  journee  par  annee  pour  la 
dissemination  des  renseignements  et  instructions 
sur  les  moyens  d'empecher  les  incendies. 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est  tres   propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURIERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbdre  a   Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de  Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:   New  Glasgow    (N.-E.) 


BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL    PAYE    ET   SURPLUS 3,000,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 31,600,000 

95  Succursales  dans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau- 

Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-Edouard. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:   Honorable   Sir  HORMISDAS   LAPORTE,   C.P.,   de  la 

maison    Laporte-Martin    limitee,    administrateur    du    Credit 

Foncier  Franco-Canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  capitaliste. 
Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable   NEMESE   GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de   l'agri- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limitee. 
M.   M.   CHEVALIER,   directeur  general  Credit  Foncier  Franco- 
Canadien. 

BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:    l'honorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R.,    ex- 

juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 
Vice-President:      L'honorable    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  adminis- 
trateur "Montreal  Light,   Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 
M.  S.-J.-B.  ROLLAND.  president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU- CHEF 
M.  Tancrede  BIENVENU, 
Direeteur-general. 
M.  J. -A.  TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  chef. 

M.  C.-A.  ROY, 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnairea 

M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A,  LARUE,  Quebec. 


La  Compagnie  Chimique  du  Dr  Trudel 

proprietaire  et  fabricant 

des 

Celebres  Preparations  du  Dr  ALBERT  TRUDEL 

ST-STANISLAS  DE   CHAMPLAIN 


Adelard  Pare 

Meubles,  prelarts,  tapis,  rideaux,  poeles,  etc. 
735  RUE  ONTARIO  EST,  MONTREAL. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 67,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

1'hon.  F.-L.  Beique,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  1'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-g6n6ral. 
Yvon  Lamarre,  inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  ge>ant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  dep6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  paye"  deux 
fois  par  ann^e  un  inte>6t  au  taux  de  3%  Tan. 

La  Banque  <§met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi£s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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The  Og'ilvie  Flour  Mills  Company,    Limited 

BILAN 

pour  I'annee  terminee  le  31   aout  1919,  soumis  aux  actionnaires  a  la  dix-huitieme  assemblee  an- 

nnuelle,  tenue  a  Montreal,  Que.,  le  9  octobre,  1919. 

BILAN,    31     AOUT   1919. 
ACTIF 

En  caisse $2,226,123.62 

Comptes  et  billets  recevables,  apres  avoir  pourvu  aux  dettes  mauvaises  el  douteuses 1.700,081.70 

Stocks  en  main  de  ble.  farine,  ferine  d'avoine,  grains  grossiers,  Bacs  et  barils 638.269.02 

Emprunts  de  guerre  du  Canada  et  autres  placements 5.780.568.06 


Total  de  I'actlf $10,345,042.40 

Placements  au  fonds  de  pension 253  501.00 

Immeubles,  pouvoirs  hydrauliques  et  outillage  de   moulins    a    Montreal,    Fort    William,    Winnipeg    et 
Medicine   Hat;    e!6vateurs   au    Manitoba.    Saskatchewan     el     Alberta;     proprietes     a    Saint-Jean, 

N.B.,  et  Ottawa;   accessoires  d'^curie   et  equipement  de  bureau 5.S12.695.84 

Clientele,  marques  de  fabrique,  droits  de  brevets,  etc 1.00 


$16,411,240.24 
PASSIF 

Comptes  payables,  y  compris  disposition   pour  la  taxe  de   guerre  jusqua  date $2,445,786.08 

Interels  sur  obligations  et  dividendes  jusqua  date 520,250.00 


Total  des  passifs  courants 2  966  031  08 

Fonds  de  pension  des  officiers : 350  687  52 

Obligations  en  premiere  hypotheque 2  350  000  00 

Au  compte  du  capital  —  privilegie $2,000,000.00 

ordinaire 2,500,000.00 

Compte  de  reserve 2,500,000.00 

Compte  des  contingents 2,500  000  00 

Compte  des  profits  et  pertes:  — 

Montant  au  credit  le  31  aout  1918 $1,330,592.61 

Moins  le  montant  mis  au  compte  des  contingents 903,592.55 


Profits  pour  I'annee  apres  paiement   d 'inter et    sur  obligations      et      apres 
avoir  pourvu  a  la  taxe  de  guerre: 

Profits  sur  la  mouture  de  la  farine $    649,777.73 

Profits  provenant  d'autres  sources  et  revenu  prove 

nant  de  placements 982,738.85 


427,000.06 


1,632,516  58 

Moins   dividendes    sur   stuck    privilegie'    et   ordinaire    .  SI 5,000.00 


817.516.58 
1,244.516.64 


10.744.516.64 


$16,411,240.24 


Approuv6  au  nom  du  bureau: 

C.    R.    HOSMER. 

Aux  actionnaires:  H-    S-    HOLT-  Directeura. 

Apres  avoir  examine  les  livres  de  la  Ogilvie  Flour  Mills  Company,  Limited,  a  Montreal    Fort  William    Winn™* 

et  Med.cine  Hat  pour  I'annee  expirant  le  31  aout  1919,  et  avoir  obtenu  tons  les  renseignemen  t!  e         p  Jetton     vol 

l».s,  nous  certifions  que    dans  notre  opinion,  le  bilan  ci-dessus  est  etabli  correctement  de  Siere  ainaCer  a^ 

!le.t^raC/^  16ta    ^  af  ah'eS  de  la  co^&Snie,  d'apres    les    meilleures    informations    et    expHcations   qS 
nous  ont  et<§  donnees  et  selon  les  livres  de  la  compagnie.  eApucuions   qui 

a  ,  •  CREAK,   CUSHING   &   HODGSON    Comntables  exnertc: 

Au  cours  de  ses  remarques  aux  actionnaires,  M.  W.  A.  Black,  vice-president  et  direct eur-germ t    ,»  ta  rJtll, 
sur  le  fait  que  les  profits  pour  I'annee  etaient  de  $322,898.26  inferieurs  a  ceux  delu„\ee  precede  ni  J  attention 

Le  capital  des  actionnaires  place  dans  les  affaires  au  commencement  de  I'annee  s'elevait  a  £9  <)•>«' 999  nfl  **  c«w» 
1ZZ  T/^  de  .$1'632'516-58  »prt8entent  16.4%  sur  le  capital,     non  compris  toT  oblations.     S ftal     owJiS2 
avaient  ete  comprises  comme  capital,  le  pourcentage  obtenu  serait  de  13.3%.    On  remarmiera  dans   ebhn  n  fil,", 
P.tal  place  des  actionnaires  a  la  fermeture  de  I'annee  s'elevait  a  $10,744  516  64  tmaiciueid  aans  le  bllan  Q"e  le  ca- 

M.  Black  d6clara  aussi: 
meni?°uT  rfsuhat  de  I'ai-rmstice,  a  y  eut  une  reduction  sensible  dans  le  volume  des  affaires  dans  tous  les  denarte 
ments.  II  y  eut  aussi i  une  ISgere  diminution  dans  le  percentage  des  profits  sur  le  cbiffre  d'affaires    lesq  els  furent    ,n 
fres  ttT/T  de  l7°'  af6s,avolr  ete  U11  Peu  au-dessus  de  ce  cbiffre  i'an  dernier.  Cela  doit  etre  considere  comSe  une 
tresfaible  marge  et  ne  ferait  pas  tin  profit  raisonnable,  n'etait-ce  le  gros  volume  d'affaires  comme  une 

tait  aSnf'i^'^ov  mamte!ia»t  un  "tour  procbain  a  la  grande  concurrence  pour  le  commerce  d'exportation  qui  exis- 
euprrp  L It  g  f  e'  ^dr01lf  f?.r  les  imP°rtations  de  farine,  qui  ont  ete  enleves  dans  quelques  pays  au  cours  de  la 
guene,  sont  en  tram  d'etre  retablis,  dans  le  but  d'encourager  et  stimuler  la  fabrication  dans  son  pays  afin  dp  dnZil 
filux  enraeg/nLS,eST,genS  V  fou[nil\les  issues  *»  **  Q«i  »ont  necessaires  pour  1'industrie  latere  e ^  nou" rh  les  bes 
3, e"  e6n6ral  II  importe  au  plus  haut  point,  cependant,  qu'on  fournisse  a  nos  propres  cultivateurs  e 4  no!  «.«»' 
nSessaire  diSr? ™  *"  ^  la ,nourtiture  n«cessaire  pour  leurs  bestiaux,  et  le  gouvernement  pourrait  rouver  fussi 
i6cessdiied  aider  les  minotenes  a  garder  un  grand  commerce  d'exportation  de  farine  si  l'int<§ret  vottl  Irl^tT- 
laitiere  et  a  l'elevage  des  bestiaux  doit  se  continuer  sur  sa  presente  base."  P  a  *  mdustrj* 
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FINANCES 


LA  SITUATION  ECONOMIQUE  EN  ANGLETERRE 


Nous  sommes  heureux  d'enregistrer  l'expres- 
sion  d'opinion  optimiste  de  M.  Cassels,  l'assistant 
general,  et  le  gerant  de  la  succursale  de  Londres 
de  la  Banque  de  Montreal.  Le  bureau  de  la  ban- 
que  de  Montreal  a  Londres  est  considere  en  Eu- 
rope comme  en  Canada  l'une  des  sources  d'infor- 
niations  les  plus  exactes  au  sujet  de  toutes  ques- 
tions economiques  pouvant  interesser  le  Canada, 
et  dans  ces  conditions  nous  sommes  certains  que 
nos  lecteurs  liront  avec  interet  l'entrevue  que  M. 
J.  C.  Cassels  a  bien  voulu  donner  en  arrivant  au 
Canada.  Ceci  est  son  premier  voyage  au  Canada 
et  il  se  propose  de  faire  le  tour  du  pays  afin  de  se 
rendre  compte  par  lui-meme  des  conditions  econo- 
miques ici.     M.  Cassels  s'exprime  ainsi: 

"Je  suis  vivement  etonne  de  constater  l'inte- 
ret  que  les  hommes  d'affaires  canadiens  prennent 
dans  les  affaires  economiques  de  la  Grande-Breta- 
gne.  Je  crois  confesser  cependant,  que  j'ai  ete 
un  peu  surpris  d'entendre  certaines  expressions 
pessimistes  concernant  les  affaires  finaneieres  et 
industrielles  de  la  Grande-Bretagne.  II  est  vrai 
que  la  situation  en  Angleterre  a  ete  serieusement 
inquietante,  mais  l'Angleterre  n'a  pas  ete  le  seul 
pays  qui  a  eu  a  surmonter  des  difficultes  indus- 
trielles a  la  fin  des  hostilites  et  qui  s'est  trouve  en 
face  de  certains  problemes  difficiles  a  resoudre 
lors  de  la  demobilisation  des  troupes,  mais  je  suis 
convaincu  que  le  peuple  anglais  saura  revenir 
promptement  aux  conditions  normales. 

"Les  hommes  d'affaires  d'experience  a  Lon- 
dres n'entretiennent  aucune  idee  pessimiste.  Les 
difficultes  actuelles  sont  envisagees  avec  courage 
et  avec  moderation  et  si  seulement  la  moitie  de 
l'energie,  de  la  clairvoyance  qui  a  ete  deployee  pen- 
dant la  guerre  etait  deployee  a  trouver  la  solutoin 
juste  des  problemes  actuels,  nous  serions  certains 
d'obtenir  des  resultats  satisfaisants. 

"La  situation  ouvriere  est  sans  contredit  la 
question  la  plus  rmportante  du  moment.  L'atti- 
tude  actuelle  du  travail  serait  desastreuse  si  elle 
etait  continuee  indefiniment,  car  a  moins  d'aug- 
menter  la  production,  il  est  impossible  de  voir  di- 
minuer  le  coiit  de  la  vie,  et  consequemment  les 
gages  ne  peuvent  pas  etre  diminues.  Ce  point  est 
capital,  car  la  production  doit  etre  en  proportion 
des  gages  de  chaque  pays.  A  ce  sujet  il  est  inte- 
ressant  de  noter  que  pendant  la  greve  des  em- 
ployes de  chemin  de  fer,  la  plus  considerable  dans 
l'histoire  de  l'Angleterre,  il  n'y  a  eu  de  la  part  des 
employes  aucun  acte  de  violence  de  commis,  ce 
qui  est  un  indice  demontrant  clairement  le  carac- 
tere  serieux  de  la  classe  ouvriere.  Les  derniers 
rapports  que  j'ai  eu  l'occasiop  de  voir  avant  mon 
depart  d'Angleterre,  demontraient  une  augmenta- 


tion constante  dans  la  production  du  charbon,  et 
ceci  est  une  preuve  que  des  mineurs  se  sont  mis  a 
l'oeuvre  seulement  apres  le  reglement  de  la  der- 
niere  greve,  et  il  est  a  esperer  que  les  autres  trou- 
bles ouvriers  seront  regies  de  la  meme  maniere. 

"La  situation  financiere  en  Angleterre  est 
etablie  sur  des  bases  solides,  et  le  principal  pro- 
bleme  dont  la  solution  s'impose  actuellement  est 
celui  du  change,  mais  encore  a  ce  sujet,  la  solu- 
tion de  ce  probleme  depend  en  grande  partie  de 
la  production,  car  toute  autre  mesure  artificielle 
n'aurait  que  des  resultats  temporaires  et  la  loi  or- 
dinaire de  l'offre  et  de  la  demande  doit  etre  la 
seule  a  prevaloir. 

"Personne  ne  peut  s'attendre  a  ce  que  nous 
puissions  retourner  aux  conditions  d'avant  guerre 
sans  avoir  a  surmonter  dans  le  commerce  certai- 
nes difficultes.  Ceci  est  du  specialement  au  fait 
que  pendant  les  dernieres  annees  le  commerce  a 
trouve  de  nouveaux  debouches,  et  ce  qui  a  ete  per- 
du dans  une  direction  a  du  etre  repris  ailleurs, 
mais  je  n'ai  pas  de  doute  que  Ton  saura  trouver  le 
juste  equilibre. 

"Passant  en  revue  la  situation  generate,  j'ai 
tout  espoir  dans  l'avenir  economique  de  l'Angle- 
terre. J'ai  pleine  confiance  que  ce  pays  saura  re- 
prendre  la  position  eminente  qu'elle  occupait  avant 
la  guerre  dans  le  monde  de  la  finance  et  du  com- 
merce". 


LES  PROFITS  DE  LA  COMPAGNIE  OGILVIE  AC- 
CUSENT  UN  DECLIN. 


Le  rapport  presente  a  la  18eme  assemblee  an- 
nue'lle  de  la  Ogilvie  Flour  Mills  Company,  tenue  a 
Montreal,  le  9  octobre,  montre  un  declin  conside- 
rable dans  les  profits  compares  a  ceux  de  l'annee 
precedente.  Les  profits  pour  l'annee  terminee  le 
31  aout,  1919,  se  sont  eleves  a  $1,632,000  soit  $322,- 
000  de  moins  qu'en  1918.  Les  recettes  pour  l'annee 
qui  vient  de  finir  ressortent  a  16.4%  du  capital 
de  la  compagnie  ou  si  les  obligations  sont  comptees 
le  pourcentage  des  recettes  n'est  que  de'  13.  3%. 

M.  Black,  le  vice-president  et  le  directeur  gerant 
a  declare  qu'il  y  avait  eu  diminution  aussi  dans  le 
pourcentage  des  profits  sur  le  chiffre  d'affaires. 
Cette  annee,  les  profits  ont  ete  un  peu  inferieurs  a 
2%  compares  a  un  peu  plus  de2%  l'an  dernier. 

Le  gros  chiffre  d'affaires  faites,  toutefois,  a 
compense  pour  le  petit  pourcentage  des  profits. 

Parlant  des  perspectives  de  l'avenir,  M.  Black 
a  predit  le  retour  a  la  concurrence  vive  pour  le 
commerce  de  l'exportation  qui  a  caracterise  les  an-  i 
nees  d'avant  la  guerre  et  il  fit  remarquer  que  le  de- 
veloppement  d'un  gros  comerce)  d'exportation  si- 
gnifierait  une  enorme  source  de  profits  pour  les 
eleveurs  et  les  fabricants  de  produits  laitiers  du 
pays. 

L'ancien  bureau  de  direction  a  ete  reelu. 
M.  R.  R.  Dobell,  le  gerant  de  l'Ouest  de  la  compa- 
gnie remplacant  feu  M.  Georges  E.  Drummond. 
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Les  Produits  de  la  Mar- 

que  "ROSE"  Plaisent 

a  la  menagere  par 

leur  qualite. 


Ce  sont  vos  clientes  —  les  menageres  qui  determi- 
nent  si  vous  aurez  ou  non  du  succes  avec  une  mar- 
que speciale  de  marchandises. 

Une  fois  qu'elles  savent  que  la  marque  que  vous 
leur  vendez  est  bonne,  vous  avez  la  certitude  d'une 
demande  continuelle. 


Les  Produits  de  la 
Marque   "ROSE" 

n'ont  pas  besoin  d'introduction,  ils  sont  favorable- 
ment  connus  d'un  ocean  a  I'autre  pour  leur  haute 
qualite  et  I'excellence  de  leur  saveur.  Etales  sur 
votre  comptoir,  ils  font  faire  des  ventes  rapidement, 
vous  permettant  de  faire  un  commerce  plus  consi- 
derable et  plus  profitable. 

Les  produits  de  la  "Marque  Rose"  sont  le  resultat 
d'annee  d'experience.  Que  ce  soit  un  jambon,  du 
bacon  ou  n'importe  lequel  des  produits  de  la  "Mar- 
que Rose"  que  vous  vendez,  vous  pouvez  etre  cer- 
tain que  c'est  ce  qu'il  y  a  de  mieux  sur  le  marche — 
un  produit  qui  donnera  entiere  satisfaction  a  votre 
clientele  et  qui  assurera  des  ventes  repetees. 

Le  jambon,  le  bacon  et  la  graisse  vegetale  "Snow- 
flake"  de  la  "Marque  Rose"  sont  trois  produits  qui 
meritent  votre  attention  —  ils  se  vendent  facile- 
ment  et  donnent  de  bons  profits. 

The  CANADIAN  PACKING  CO.  Limited 

SUCCESSEURS    DE 

MATTHEWS-BLACKWELL,  Limited 


Usines   a    Toronto,    Montreal, 

Hul1,    Peterboro, 

Brantford. 


Succursales  a  Winnipeg,  Fort 

William,  Ottawa,  Sydney, 

Halifax. 
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LA  BALANCE  DAYTON 

DANS  VOTRE  MAGASIN 

EST  UNE  BONNE 

INDICATION  A 

VOTRE  BANQUIER 


LLE  ins]iire  la  confiance.  La  presence  d'une  balance  Day  ion  dans  votre  magasin  a  des  effets  plus  etendus  que  vons  ne 
'  le  croyez.  Elle  assure  des  pes6es  exactes  et  des  condition's  de  prix  absolument  precises  aussi.  Tons  ceux  qui  voienl  une 
lance  Dayton  dans  votre  magasin  out  une  meflleure  opinion  de  vons  et  de  votre  gtablissemenl  parte  qu'elle  s'y  trouve. 
isl  la  marque  d'un  marchand  de  progres.  C'est  un  sighe  (pie  les  clients  y  sont  traites  equitablement.  Kile  porte  vos 
mmis  a  etre  un  pen  plus  Hers  de  l'homme  pour  qui  ils  trayaillent.  Elle  niontre  a  vos  clients  que  vous  etes  non  seulement 
marchand  prospere,  mais  encore  que  vous  etes  judicieux,   moderne  et  progressif. 

La  balance  illustree  ici  projette  votre  annonce  lumineuse  chaque  fois  que  vous  I'em- 
ployez.  Votre  magasin  est  bien  annonce.  Faites  venir  notre  nouveau  catalogue  illus- 
tre. 

DAYTON  COMPUTING  SCALES 

(FAITES  AU  CANADA) 

212  RUE  McGILL,   MONTREAL. 
Bureau   Principal    et   Manufactures:    Avenues   Royce   et   Campbell,    Toronto,    Ont. 


FRANK    E.    MUTTON, 
e-presi.     et     gerant     general. 


Aussi  a  WINNIPEG   et  VANCOUVER. 

Division    de    ('International    Business    Machines    Co.,   Limited.  Aussi  fabricants  des   Enregistreurs 
de  temps    International   et  des   machines   a   calculer    Hollerith    a    I'elecfricite. 
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LA  CHAUSSURE  est  la  marque  d'elegance  de  toute  femme 
ou  de  tout  homme. 

LE  CONTREFORT  est  le  principal  agent  de  la  CHAUSSURE 
ELEGANTE. 


Les 


CONTREFORTS  DE  CONFIANCE 

NNETT 


TM£>£  MAR/f 

assurent  une  elegance  durable  a  toutes  chaussures  en  meme  temps  que  le  plus  agrea- 
ble  confort. 

C'est  pour  cette  raison  que  les  Gens  ne  devraient  porter  que  les  chaussures  munies  du 
Contrefort  Bennett;  les  Marchands  ne  devraient  vendre  que  les  chaussures  munies  du 
Contrefort  Bennett;  les  Manufacturiers  ne  devraient  employer  que  le  Contrefort  Ben- 
nett dans  leur  fabrication. 


LIMITED 

FABRICANTS     DE 
FOURNITURES 

POUR 
CHAUSSURES 

CHAMBLY  CANTON,  P.Q., 
CANADA. 

BUREAU  DES  VENTES  | 

59  rue  St-Henri 
Montreal 


BUREAU    D'ONTARIO 

28  rue  King  Est 
Kitchener 
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Parlant   de 
Nous-Memes 


COMME  nos  clients  le  savent  deja,  nous  decourageons  fortement  le  place- 
ment de  commandes  pour  plus  de  60  jours  a  l'avance,  en  depit  du  fait 
que  certains  detaillants  sont  prets  a  placer  des  commandes  a  des  prix 
avances  pour  le  printemps.  Toutefois,  nous  croyons  que  cette  ligne  de  con- 
duite  de  notre  part  est  absolument  la  bonne,  vu  les  conditions  actuelles  du 
marche,  et  qu'elle  produira  une  reaction  qui  sera  au  benefice  du  commerce  du 
detail  autant  qu'au  notre. 

Le  fait  de  placer  des  commandes  aujourd'hui  pour  livraison  au  printemps  ne 
fera  qu'ajouter  au  fardeau  que  le  marche  deja  surcharge  doit  porter.  Cela 
oblige  les  manufacturiers  a  sur-encherir  sur  le  cuir  et  les  autres  matieres  pre- 
mieres bien  a  l'avance  de  leurs  besoins  immediats,  faisant  monter  ainsi  les  cota- 
tions  davantage. 

Quant  a  nous,  nous  n'hypothequerons  pas  l'avenir,  ni  ne  conseillerons  a  nos 
clients  de  le  faire.  Nous  allons  maintenir  a  nos  succursales  des  stocks  de  chaus- 
sures  —  non  pas  seulement  des  promesses  de  chaussures  —  a  des  prix  bases  sur 
le  cout  actuel  de  la  main-d'oeuvre  et  des  matieres  premieres.  Nous  accepterons 
des  commandes  pour  livraison  en  60  jours,  ou  des  commandes  pour  expedition 
immediate  du  stock.  Nous  tiendrons  nos  clients  constamment  et  systematique- 
ment  informes  quant  aux  modeles  avec  lesquels  nous  sommes  prets  a  faire  une 
livraison  immediate.  Nous  nous  tiendrons  dans  une  position  telle  que  chaque 
fois  qu'une  reaction  du  marche  se  produira  nous  pourrons  en  faire  profiler  nos 
clients  le  plus  vite  possible. 

AMES    HOLDEN    McCREADY 

LIMITED 

HALIFAX,     ST.     JOHN,     QUEBEC,     MONTREAL,      OTTAWA,      TORONTO,     LONDON.      WINNIPEG, 
REGINA,     SASKATOON,      CALGARY,     EDMONTON,      VANCOUVER. 


mA 
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Le  cout  eleve  de  la  vie  et  le  detaillant 

Ce  sont  plutot  les  stocks  morts  que  les  profits  exorbitants  qui  rendent  le  cout  de  la  distri- 
bution si  eleve.  —  Comment  un  plus  grand  nombre  d'ecoulements  de  stock  re- 
duit  le  pourcentage  des  depenses,   permettant  au  detaillant  de  donner 
de  meilleures  valeurs  et  en  meme  temps,  de  faire  plus  d'argent. 


PRENEZ  n'importe  quel  journal  quo- 
tidien  ou  hebdomadaire,  et  vos 
yeux  sont  presque  invariablement  at- 
tires par  cette  phrase:  "Le  cout  ele- 
ve de  la  vie."  C'est  certainement  le 
sujet  le  plus  populaire  du  jour.  Tou- 
tes  sortes  de  remedes,  sages  ou  au- 
tres,  sont  pr6conis6s.  De  senquetes, 
qui  font  ou  ne  font  pas  d'investiga- 
tions,  accomplissent  lentement  leur 
travail  dans  des  salles  de  comite.  Des 
exemples  stupefiants  d'une  categorie 
ou  d'une  autre  sont  cites  pour  preco- 
niser  certaine  panacee  ou  prouver 
une  soi-disant  conspiration.  L'esprit 
public  est  completement  embrouille 
par  des  opinions  absolument  oppo- 
sees,  et  sans  que  Ton  sache  comment 
y  remedier,  il  est  constamment  porte 
a  se  former  une  certaine  opinion  a 
lui.  Bref,  le  "cout  eleve  de  la  vie" 
est  devenu  une  "question  publique" — 
une  question  que  le  citoyen  concien- 
cieux,  peu  importe  sa  position  socia- 
le,  ne  peut  s'empecher  de  consideYer. 

Une  grande  partie  du  blame  pour 
les  conditions  actuelles  a  ete  mis  sur 
le  dos  du  detaillant.  C'est,  croyons- 
nous,  une  grande  injustice.  Le  fait 
est  que,  ici  et  la,  certains  detaillants 
ont  ete  trouves  coupables  d'avoir  fait 
des  profits  exorbitants,  mais  ce  n'est 
pas  une  preuve  concluante.  II  y  a 
des  mauvaises  herbes  dans  tous  les 
jardins.  Mais  nous  connaissons  un 
grand  nombre  de  detaillants  concien- 
cieux  et  animes  d'esprit  civique  pour 
qui  le  poids  de  cette  accusation  est 
inquietant.  lis  savent  qu'ils  ne  font 
pas  de  profits  extraordinaires;  mais 
ils  commencent  a  se  demander  si  le 
systeme  de  distribution  du  detail  est 
en  realite  un  systeme  economique,  et 
s'ils  ont  r^ellement  droit  —  au  point 
de  vue  du  bien-etre  public  en  gene- 
ral —  a  la  marge  de  profits  qu'ils  sont 
forces  de  placer  sur  leurs  marchan- 
dises.  II  est  vrai  qu'ils  ne  peuvent 
continuer  a  exister  comme  detaillants 
sur  une  marge  de  profits  plus  petite. 
Mais,  dans  l'interet  du  public  meme, 
leur  existence  n'est-elle  pas  necessai- 
re?  Le  systeme  de  la  vente  au  de- 
tail merite-t-il  d'etre  conserve,  ou  ne 
devrait-il  pas  plutot  etre  remplace 
par  un  systeme  de  distribution  plus 
economique,  pouvant  fonctionner  avec 
une  plus  petite  marge  de  profits  et  de 
cette  maniere  alleger  le  fardeau  que 
doit  supporter  le  public  consomma- 
teur?. 

Pas  de   systeme   meilleur  marche 

D'une  fagon  generale,  le  doute  a  en 


sujet  peut  etre  dissous  tout  de  suite 
d'une  maniere  positive.  Nul  systeme 
de  distribution  etabli  jusqu'ici,  ne 
saurait  etre  plus  economique  que  le 
systeme  du  detail.  Beaucoup  ont  pr6- 
tendu  l'etre,  mais  un  examen  serieux 
des  faits  a  prouve  qu'ils  ne  l'etaient 
pas.  Les  magasins  a  rayons,  les  ma- 
gasins  a  succursales,  les  manufactu- 
rers, les  maisons  vendant  par  corres- 
pondance  et  les  magasins  cooperatifs 
ont  proclame  chacun,  qu'ils  accom- 
plissaient  des  Economies  dans  la  dis- 
tribution au  point  d'eliminer  le  de- 
taillant ind6pendant  comme  institu- 
tion. Et  chacun  par  contre,  a  decou- 
vert  que  ce  qui  avait  ete  economise 
d'une  maniere  devait  etre  depense 
d'une  autre.  Le  cout  d'obtenir  les 
marchandises  des  points  ou  elles  sont 
produites,  jusqu'aux  endroits  ou  elles 
sont  demandees  demeure,  a  parler 
franc,  le  meme,  quelle  que  soit  la 
methode  employee.  Et,  en  fin  de 
compte,  les  elements  de  service  pu- 
blic et  de  commodite  publique  font 
pencher  la  balance  chaque  fois  en 
faveur  du  marchand  detaillant  inde- 
pendant. 

Le  fait  que  le  systeme  de  detail  a 
subi  avec  succes  tous  les  assauts  qui 
lui  ont  ete  livres  et  toutes  les  for- 
mes de  concurrence  dont  il  a  ete  l'ob- 
jet  est  une  preuve  suffisante  qu'il  est 
appeie  a  survivre. 

Ainsi  done,  le  detaillant  ne  peut 
avoir  de  doute  en  principe  general, 
sur  l'utilite  de  son  existence.  Si  quel- 
ques  theoriciens  l'informent  qu'il  re- 
presente  un  fardeau  outrageant  pour 
le  public,  il  peut  se  montrer  satisfait 
de  savoir  qu'aucun  systeme  encore  in- 
vente  n'a  pu  en  definitive  accomplir 
le  meme  travail  a  meilleur  marche. 

II  est  done  completement  injuste 
d'attribuer  le  blame  du  cout  eleve  de 
la  vie  au  systeme  de  detail,  et  de  sus- 
citer  l'indignation  contre  la  classe 
des  marchands  detaillants. 

Et  nous  sommes  persuades  que  le 
remedeyau  cout  eleve  de  la  vie  ne  sau- 
rait etre  trouve  dans  une  reforme 
complete  du  systeme  de  distribution, 
mais  bien  plutot  dans  une  ameliora- 
tion patiente  et  intelligente  du  syste- 
me que  nous  avons  actuellement.  Le 
detaillant  individuel  ne  peut  ameiio- 
rer  les  conditions  en  cessant  d'etre 
detaillant,  mais  il  peut  y  contribuer 
dans  une  large  mesure  en  devenant 
un  meilleur  detaillant. 


Les    depenses    deraisonnables    sont    le 
principal   fardeau 

Si  tant  est  que  le  systeme  de  de- 
tail est  bien  aussi  economique  que 
tout  autre  systeme,  si  non  PLUS,  il 
ne  s'en  suit  pas  qu'il  soit  aussi  eco- 
nomique qu'il  devrait  l'etre.  La  diffi- 
culte  ne  reside  pas  dans  les  profits 
deraisonnables,  mais  dans  les  DE- 
PENSES deraisonnables.  Du  fait  des 
stocks  morts,  il  en  coute  trop  au  de- 
taillant pour  faire  son  ouvrage.  La 
plus  grande  contribution  que  le  de- 
taillant individuel  puisse  apporter  a 
la  solution  de  cette  question  eminem- 
ment  publique,  est  de  reduire  ses  de- 
penses en  augmentant  le  nombre  de 
ses  ecoulements  de  stocks.  Et  il  est 
un  fait  assez  curieux  et  presque  para- 
doxal c'est  qu'il  en  resultera  plutot 
plus  que  moins  de  profits  nets  pour 
lui! 

Suppoi^ons  par  exemple  quelques 
chiffres  specifiques.  Voici  John 
Jones,  par  exemple,  dont  les  frais 
s'eievent  a  28  pour  cent  de  ses  ventes 
brutes.  Sans  entrer  dans  des  details, 
ses  depenses  s'etablissent  comme 
suit: 

Depenses   courantes 

Loyer 6% 

Interet 6% 

Chauffage,      eclairage,     assuran- 
ce, etc 2% 

14% 

Depenses    d'exploitation 

Commis  vendeurs 8% 

Achats 1% 

Publicite 2% 

Fret  et  express 1% 

Marchandises   retournees,  pertes 

par  credit,  etc 2% 

14% 
Total 28% 

Supposons  pour  etre  plus  clair  en- 
core, qu'en  faisant  les  chiffres  ci- 
dessus  John  Jones  ecoule  son  stock 
exactement  une  fois  dans  l'annee,  il 
gagne  33  1-3%  de  profits  bruts  sur 
ses  ventes,  et  il  marque  ses  mar- 
chandises 50%  au-dessus  du  prix  de 
facture.  John  est-il  un  profiteur? 
Nous  ne  le  croyons  pas,  car  il  ne  fait 
que  5  1-3%   de  profits  nets. 
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Si  ses  ventes  sont  de  $30,000  par 
il  n'a  que  $1,600  pour  sa  subsis- 
ace  sans  compter  le  soutien  de  sa 
mille  et  les  contributions  aux  orga- 
sations  locales  de  charite\ 

Ce    qu'il    advient    des    depenses 
courantes. 

Mais  supposons  a  present  que  John 
.  ties  dans  le  meme  magasin,  et  sans 
gmenter  la  somme  investie  dans 
n  stock  est  capable  d'6couler  son 
sortiment  deux  fois  au  lieu  d'une. 
i  premiere  chose  qui  se  produit  est 
e  ses  pourcentages  fixes  sont  cou- 
s  inath6matiquement  en  deux.  Son 
v'er,  au  lieu  de  repr6senter  5%  de 
s  ventes  brutes,  n'est  que  de  3% 
double  du  montant  des  ventes 
utes.  Tant  que  son  stock  est  gar- 
bas,  les  frais  d'inte>et  demeurent 
3  memes.  Et  il  n'en  coute  pas 
us  pour  le  chauffage,  l'^clairage  et 
ssurance,  que  ce  qu'il  en  coutait 
ant.  Ainsi  done,  les  defenses  r6gu- 
■res  de  Jones  sont  a  present  comme 
it: 

>yer 3% 

te>et 3% 

lauffage,    6clairage,    assurance, 

etc 1% 

7% 

Au  demeurant,  les  defenses  d'op6- 
tion  augmenteront  avec  l'accrois- 
nii'iit  des  ventes.  Mais  n'oublions 
s  qu'il  s'agit  ici  de  pourcentage,  et 
i'a  moins  que  les  depenses  dou- 
ent  reellement,  quand  les  ventes 
nt  doublets,  la  part  du  pourcentage 
trouve  r^duite.  Admettons  done 
le  les  frais  d'op^rations  de  Jones 
mblent  en  r6alit6  et  que  les  pour- 
ntages  restent  les  memes,  il  est 
obable  que  la  chose  n'arrivera  pas, 
ne  faudra  pas  deux  fois  autant  de 
minis,  par  exemple,  mais  supposons- 
quand  meme.  Voici  done  quelles 
ront  les  defenses  de  Jones  avec 
mx  ecoulements  de  stock  au  lieu 
un. 

Depenses    courantes 

'yer 3% 

t6ret 3% 

lauffage,   gclairage,    assurance, 

etc 1% 

7% 


Depenses  d'operation 

Commis 8% 

Frais  d'achats 1% 

Publicity 2% 

Fret  et  express 1% 

Marchandises  retourn^es,   pertes 

par  dettes,  etc 2% 

14% 

Total 21% 


En  doublant  son  Ecoulement  de 
stock,  Jones  a  Economist  7%.  Mais 
7%  sur  quoi?  Non  pas  sur  l'ancien 
chiffre  de  $30,000  des  ventes  brutes, 
mais  exactement  du  double  de  cette 
somme.  II  a  Economise"  7%  de  $60,- 
000,  soit  $4,200  pour  etre  exact.  Et 
ceci  reprEsente  une  Economie  VERI- 
TABLE, car  elle  a  6t6  obtenue  sans 
l'emploi  d'aucun  capital  additionnel. 
Jones  se  trouve  en  mesure  a  present 
de  require  ses  prix,  et  de  donner  a 
ses  clients  des  valeurs  meilleures  que 
jamais.  Et  en  meme  temps,  il  fait 
plus  d'argent  pour  lui-meme. 

Qu'une  semblable  chose  se  produi- 
se  sur  une  vaste  Echelle,  parmi  plu- 
sieurs  milliers  de  dEtaillants,  une 
reduction  indubitable  dans  le  cout  de 
la  vie  en  rEsultera  inevitablement. 


Fantastique    mais    revelateur 

Pour  montrer  conibien  rapideinent 
les  Economies  s'entassent  quand  1'6- 
coulement  du  stock  est  augments, 
supposons  que  notre  ami  John  Jones 
fait  six  Ecoulements  de  stock  au  lieu 
dun.  La  chose  peut  paraitre  fantas- 
tique mais  elle  est  rEvElatrice.  Voici 
quelles  seront  ses  proportions  de  de- 
penses: 

Depenses    courantes 

Intent 1% 

Loyer 1% 

Chauffage,    Eclairage,    assurance, 

etc %% 

3  1-3% 


Depenses   d'operation 

Memes  qu'avant 14% 

Total 16  2-3% 

Jones  a  economist  a  present  11  2-3%. 
Mais  e'est  11  2-3%  de  $180,000,  ce  qui 
donne  la  jolie  somme  de  $21,000!  Si 
Jones  continuait  encore  a  prendre  ses 
33  1-3%  de  profits  bruts  il  deviendrait 
en  v6rif£  ce  que  Ton  appelle  un  pro- 
fiteur.  Car  ses  profits  nets  s'Sleve- 
raient  a  $30,000  par  an.  soit  a  son 
chiffre  d'affaires  brutes  totales  s'il  ne 
faisait  qu'un  Ecoulement  de  stock  au 
lieu  de  six. 

Ces  exemples  sont-ils  exage>6s?  Pas 
du  tout.  Comparativement,  peu  de  d6- 
taillants  seraient  capables  de  multi- 
plier leur  Ecoulement  de  stock  annuel 
par  six,  et  e'est  deja  un  bon  rEsultat 
dans  le  commerce  de  la  chaussure  que 
de  le  doubler.  Mais  le  principe  de- 
meure  quand  meme,  et  meme  une  pe- 
tite augmentation  dans  le  nombre 
d'Ecoulement  de  stock  rapporte  des 
benefices  en  proportion.  Et  si  cha- 
que  dEtaillant  du  Canada  s'appliquait 
particulierement  a  tenir  des  marchan- 
dises plus  faciles  a  vendre,  et  s'il 
achetait  plus  souvent  par  plus  petites 
quantitEs,  il  vendrait  trois  paires  con- 
tre  deux  qu'il  vend  actuellement,  et 
cela  aurait  son  effet  sur  le  cout  de  la 
vie  tout  en  plagant  en  meme  temps  le 
commerce  canadien  de  la  chaussure 
dans  une  position  bien  meilleure. 

En  r£sume\  le  detaillant  de  chaus- 
sures  qui  desire  reellement  aider  a 
reduire  le  cout  elevE  de  la  vie  ne  peut 
niieux  y  arriver  qu'en  servant  ses 
propres  interets — en  devenant  un  de- 
taillant plus  efficace,  en  augmentani 
son  Ecoulement  de  stock,  en  reduisant 
le  pourcentage  des  depenses  par  rap- 
port aux  ventes  et  en  faisant  somme 
toute  plutot  par  an  plus  d'argent  que 
moins.  Et  la  maniere  den  arriver  la 
comme  nous  l'avons  deja  soulignE  est 
d'acheter  en  plus  petite  quantite  ex- 
actement quand  les  marchandises 
sont  demandEes.  d'acheter  plus  sou- 
vent  et  de  s'en  tenir  a  des  lignes  qui 
sont  de  bonne  vente  parce  qu'elles 
ont  derriere  elles  une  demande  pu- 
blique  toute  prEparEe. 


ALIFAX 


AMES   HOLDEN   McCREADY 

LIMITED. 

f  "  Cordonniers  de  la   Nation  " 

T.    H.    RIEDER,    president. 

ST.    JOHN  QUEBEC  MONTREAL  OTTAWA  TORONTO 

WINNIPEG  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 


LONDON 
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Peu    Importe    ou    vous    Demeurez 
Quels  soient  vos  Besoins — La  Plus 
Grande  Maison  de  Chaussures  du 
Canada  est  a  votre  Service 


Le  Systeme  AHM  offre  aux  detaillants  canadiens  un  service  complet  en  tout  ce 
qui  concerne  les  chaussures.  Peu  importe  ou  vous  tenez  magasin  —  quels  que 
soient  les  besoins  particuliers  de  votre  clientele  —  la  Succursale  de  Stock  AHM 
est  a  votre  disposition,  prete  a  vous  donner  un  service  rapide  et  sur  lequel  vous 
pouvez  compter. 


■i^^aiHBwawimiii'mu,.u.i.iLi8ii.iJi  ahm 


Svs'teni 


Articles  en  cuir,  Claques,  Chaussures 

Blanches,  Chaussures  de  Tennis  et  de 

Recreation,  Chaussures  en  Feutre. 


Nous  n'avons  pas  a  insister  sur  la  commodite  et  l'economie  de  la  centralisation 
de  vos  achats  au  lieu  de  leur  eparpillement.  Plus  de  5,000  detaillants  cana- 
diens apprecient  deja  l'importance  de  cela  —  1'avantage  de  faire  affaires  avec 
une  maison  qui  peut  donner  un  service  de  stock  rapide  et  sur  lequel  on  peut 
compter  avec  toutes  les  varietes  de  chaussures. 

AMES  HOLDEN  McCREADY 

LIMITED. 

"  Cordonniers   de   la    Nation  ". 

T.     H.     RIEDER,    President. 

Halifax,  St.  John,  Quebec,  Montreal,  Ottawa,  Toronto,   London,   Winnipeg,   R6gina,   Saskatoon,   Calgary, 

Edmonton,    Vancouver. 
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Chaussures  a  un  Dollar  la  Paire  ! 

N  dollar  achete  plus  lorsqu'il  achete  plus  souvent.  Depensez  vos  dollars 
assez  souvent  —  ecoulez  votre  stock  assez  vite  —  et  vous  pouvez  pren- 
dre en  stock  une  paire  de  chaussures  pour  chaque  dollar  de  votre  capital. 


Une  idee  fantastique?  Etudions  la  chose.  Si  un  capital  de  $5,000  peut  ache- 
ter  mille  paires  de  chaussures  de  toutes  sortes  a  partir  de  celles  pour  bebes,  il 
en  achetera  deux  mille  paires  si  vous  le  depensez  deux  fois.  Depensez-le  cinq 
fois  dans  un  an  et  voyez  ce  qui  arrivera. 

C'est  en  cela  que  consiste  Pecoulement  du  stock.  C'est  ce  qu'il  y  a  de  plus  im- 
portant en  affaires.  Et  le  systeme  de  stock  aux  succursales  AHM  est  la  plus 
grande  aide  pour  augmenter  le  nombre  des  ecoulements. 

AMES  HOLDEN  McCREADY 

LIMITED. 

if 

T.    H.    RIEDER,    President. 

"  Cordonniers  de  la  Nation.  " 

Halifax,  St.  John,  Quebec,  Montreal,  Ottawa,  Toronto.  London,  Winnipeg,  Saskatoon,  Regina, 

Calgary,  Edmonton,  Vancouver. 
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EDIFIEZ  UN  COMMERCE  D'AVENIR 

Cest  l'homme  qui  cherche  a  etablir  un  commerce  perma- 
nent qui  voit  ses  efforts  couronnes  de  succes.  II  se  preoc- 
cupe  de  donner  a  ses  clients  un  service  veritable  et  pour  y 
reussir  il  doit  avoir  des  articles  de  confiance. 

Toute  cette  ligne  de  conduite  peut  se  resumer  par  un  mot: 

YAM  ASK  A 

car  c'est  la  marque  de  chaussures  qui  donne  toujours  sa- 
tisfaction et  qui  est  f  aite  par  la 


La  Compagnie 

J.  A.  &  M.  Cote 


St-Hyacinthe,    P.Q. 
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Ce  que  les  autres  Marchands  pensent  des  Semelles  Neolin 


TRURO  SHOE  REPAIRING  FACTORY 

T.    TORRAVILLE,    Proprietaire. 

Truro,   N.-E.,   28   fevrier  1919. 
Goodyear  Tire  &  Rubber  Co.,  of  Canada, 
Toronto,   Ont. 

Messieurs. 

Celui  qui  ecrit  cette  lettre  a  suivi  avec  interet  votre  cam- 
pagne  de  publicite  pour  les  Semelles  Neolin,  ainsi  que  la  grande 
demande  qui  en  est  requite.  Je  suis  depuis  quelques  annees 
dans  le  commerce  de  la  fabrication  sur  commando  et  de  la  re- 
paration des  chaussures,  et  naturellement,  je  considerais  le  cuir 
comme  la  semelle  ideale  pour  les  chaussures.  II  y  a  environ 
trois  ans,  je  commencai  a  me  servir  de  la  Neolin,  modele  146. 
A  mesure  que  mes  clients  constataient  que  ces  semelles  leur 
donnaient  satisfaction,  et  lorsque  je  fus  fermement  convaincu 
qu'en  recommandant  les  Neolin  je  vendais  une  semelle  offrant 
plus  d'avantages  que  n'importe  quelle  autre  semelle  sur  le  mar- 
che\  je  commengai  a  porter  une  attention  toute  speciale  sur  ces 
semelles.  Le  modele  196  fut  ajoute  a  notre  stock,  et  il  a  donne 
une   splendide   satisfaction. 

Lorsqu'un  client  se  presente,  je  lui  montre  le  modele  146 
et  le  modele  196  en  lui  expliquant  que  la  semelle  plus  epaisse  ne 
coute  que  25c  de  plus  et  qu'elle  donnait  egalement  25%  plus 
de  dur6e.  Les  clients  acceptent  facilement  le  modele  196.  Je 
constate  que  les  hommes  marchent  beaucoup,  et  ceux  qui  font 
un  travail  dur  preferent  la  semelle  epaisse.  J'ai  egalement  re- 
marque  que  la  demande  pour  ces  semelles  etait  bonne  pour  l'au- 
tomne  et  l'hiver. 

Je  trouve  que  la  Neolin  est  une  semelle  avec  laquelle  on  a 
du  plaisir  a  travailler.  J'aime  a  la  coudre  sur  ma  machine  et 
les  apprentis  aiment  a  la  finir  sur  la  finisseuse.  Je  n'hesite  ja- 
mais a  recommander  les  Semelles  Neolin. 

J'ai  aussi  beaucoup  employe  les  talons  de  caoutchouc  Wing- 
foot  et  je  prefere  les  employer  parce  que  je  sais  qu'en  les  em- 
ployant  le  client  obtient  la  meilleure  valeur. 

Tout  comme  la  machinerie  moderne  a  remplace  l'ancienne 
methode  de  reparer  les  chaussures  a  la  main,  de  meme  les 
Neolin  remplaceront  les  semelles  de  cuir,  et  le  consommateur 
comme  celui  qui  fait  la  reparation  y  gagneront  tous  deux. 

Si  mon  experience  et  les  renseignements  donnes  dans  cette 
lettre  peuvent  vous  etre  de  quelque  utilite,  vous  etes  libres  de 
vous  en  servir  de  la  maniere  que  vous  voudrez. 

Vous  souhaitant  un  succes  continuel  dans  la  vente  de  vos 
tres    excellents    produits,    croyez-moi, 


Votre  tout  devoue, 
(Signe) 


T.   TORRAVILLE. 


NEOLIN— la  semelle  qui  donne  la  plus  longue  duree  sur  le 

marche. 


La  longue  duree  des  chaussures  veut 
dire  economic  pour  Pacheteur  —  et  la 
grande  majorite  des  gens  doivent  etre 
economes.  A  cause  de  cela,  et  parce 
que  les  chaussures  munies  des  Semelles 
Neolin  durent  long  temps  —  les  Semel- 


les Neolin  font  faire  des  ventes  repe- 
tees  —  au  marchand  et  au  manufac- 
turer de  chaussures. 
THE  GOODYEAR  TIRE  &  RUBBER 
CO.  OF  CANADA,  LIMITED, 
Toronto,    Ont. 
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N'attendez  pas  a 
Phiver  pour  corn- 


man 


der 


vos 


chaussures. 


Nous  vivons  d'incertitudes. 

La  matiere  premiere  se  fait  rare  et  les  condi- 
tions de  travail  sont  difficiles. 

Ne  courrez  pas  de  risques  et  soyez  prets. 

Demandez  notre  catalogue. 

THE  SLATER  SHOE 

(La  Veritable  Slater) 
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The  Breithaupt  Leather  Co.,  Ltd. 

Les   plus   grands    et    les   plus    prosperes 
Manufacturiers  de  cuir  de  haute  qualite. 

Employez  pcur  la  fabrication  de   vos  chaussures    un  ou  plusiers  de 
nos  six  fameux  tannages  de 

CUIR  A  SEMELLES 

EN 

HEMLOCK,  UNION  ET  OAK 


THE  BREITHAUPT  LEATHER  Co.,  Ltd. 

Fabricants  du  "Cuir  a  semelles  qui  sert  de  modele  au  Canada." 

Bureaux  de  ventes:  A  Quebec,  Montreal,  Toronto,  Kitchener,  Vancouver. 
Tanneries  a:  Kitchener,  Penetang,  Hastings,  Woodstock. 
Bureau  principal:  Kitchener. 


•-.- 


Brevete  le  Brevete  le 

26  Octobre  1915.  30  Decembre  1913. 


Q        LE  BOUT  RAPPORTE  "VULCO-UNIT" 

est  adopte  par  les  manufacturiers  de  chaus- 
sures perspkaces  comme  la  seule  solution  a 
tous  les  ennuis  que  leur  occasionne  leur 
bout  rapporte  (box  Toe) . 

Absolument    impermeable   et   a    l'epreuve   de   la    sueur. 

Beckwith  Box  Toe  Limited 

Sherbrooke,  Que.,  Canada. 
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ANNONCE 
SPECIALE 


L'objet  de  notre  Campagne  d'Annonce  qui  commencera  dans  la 
derniere  semaine  d'Octobre  et  se  continuera  durant  toute  la  sai- 
son  est  de  faire  mieux  connaitre  a  vos  Clients  la  bonne  qualite  et 
le  style  des  produits  COLUMBUS  et  d'augmenter  vos  ventes. 

Nous  nous  servirons  d'une  liste  choisie  de  quotidiens  et  de  jour- 
naux  de  fermes  dans  cette  campagne. 

La  liste  a  ete  choisie  dans  le  but  de  seconder  nos  Clients  et  d'aug- 
menter la  vente  de  Claques  COLUMBUS. 

Les  CLAQUES  COLUMBUS  vous  seront  demandees,  et  vous 
vous  servirez  mieux  ainsi  que  votre  Clientele  en  les  ayant  en 
mains. 

Plusieurs  nouvelles  formes  ont  ete  ajoutees  a  la  ligne  pour  ajus- 
ter  les  nouveaux  modeles  de  chaussures.  Nos  claques  Brunes 
faites  sur  differentes  formes  sont  ce  qu'il  vous  faudra  pour  les 
chaussures  brunes  qui  sont  en  si  grande  demande. 

Une  pancarte  tres  attrayante  pour  la  vitrine  et  Pinterieur  de  votre 
magasin  est  maintenant  prete  ainsi  qu'un  petit  livret  tres  interes- 
sant  surnomme  "SAFE  STEPS"  pour  la  distribution  a  vos  Clients. 

Ces  pancartes  et  livrets  seront  envoyes  sur  demande. 

Enchainez  votre  magasin  avec  I'annonce,    C'est  profitable. 


THE  COLUMBUS  RUBBER  CO.  OF  MONTREAL  LIMITED. 

1349  RUE  DEMONTIGNY  EST,  MONTREAL 

Succursales 

MONTREAL         OTTAWA  WINNIPEG  CALGARY. 


En   ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  s.v.p. 
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UIE  LEONE  QUI  REPOND 

A  UNE  GRANDE  DEMANDE 


• 

Les  detaillants  de  chaussures  qui 
mettent  en  evidence  cette  ligne  de 
chaussures  constatent  qu'elle  re- 
pond  parfaitement  aux  demandes 
variees    de    la    majorite    de    leur 
clientele.     Cette    ligne     offre    un 
choix    de    modeles   a   la    derniere 
mode  et  d'une  qualite  qui  assure 
au  client  la  pleine  valeur  de  son 
argent,  la  satisfaction  par  l'appa- 
rence  elegante,  l'ajustement  con- 
fortable    et   la   longue   duree.    Sa 
QUALITE  RECOMMANDABLE  as- 
sure des  VENTES  REPETEES. 

"DALACO" 

Goodyear  pour  Hotnmes 

DAOUST,  LALONDE  &  CO.,  Limitee 

MONTREAL. 

Succursale:  The  Metropolitan  Shoe  Co.,  91  rue  St- Paul,  Montreal. 


En   eorivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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E  VOTRE  COWRIE  SOIT  PROFITABLE 

II  vous  faut  tenir  en  magasin  des  chaussures  qui  donneront    satisfaction 
a  votre  clientele  et  vous  assurercnt   des  ventes  repetees. 

Les  CHAUSSURES  GERMAIN  sont  faites  pour  donner  satisfac- 
tion a  votre  clientele,  quelque  difficile  qu'elle  soit  et  vous  n'etes 
pas  sans  savoir  qu'un  CLIENT  SATISFAIT  est  un  superbe  actif 
pour  le  marchand. 

Les  chaussures  GERMAIN  sont  JOLIES,  DURABLES  et  offrent 
un  CHOIX  de  modeles  pour  plaire  a  tous  les  gouts. 

UNE  COMMANDE  D'ESSAI  FERA  PLUS  QUE 
TOUT  CE  QUE  NOUS  POURRIONS  DIRE  ICI. 

Voyez  nos  representants  ou  ecrivez-nous  avant  de  placer  vos 

commandes. 

IX>UIS  GERMAIN 

Specialiste  en  fait  de  chaussures  "Turn"  pour  enfants. 

251  Rue  Christophe-Colomb,    MONTREAL. 


h.  o.  Mcdowell 


H.    N.    LINCOLN 


Importateurs 
Manufacturiers 


®M»CI 


MAGHINERIE  GREPINS  ET 


Succursale  de  I'Est: 
401    EDIFICE  ^tST.NEACCE8S0|RESdeFABR|Qu^ 


"Jobbers" 
Agents  vendeurs 

CHAUSSURES 


Bureau-chef     et     fabrique: 

37  RUE  FOUNDRY  S. 

Kitchener. 


REPRESENTANTS: 

American  Lacing  Hook  Co.,  Wal- 
tham,  Mass.  Crochets  a  lacets  et 
machines  pour  fixer  les  crochets. 

Armour  Sand    Paper 
Works,  Chicago,  III. 
pier   Crystolon    pour 
degraisser. 

Boston    Leather   Stain 


Tissu  et  pa- 
frapper    et 


Co. 


Boston, 
Mass. 

Encres,  teintures,  cires,  etc.,  Blan- 
chiment  Cyclone. 

The  Ceroxylon  Co.,  Boston,  Mass. 
Ceroxylon,  la  cire  liquide  parfai- 
te. 


Dean    Chase   Co.,    Boston,    Mass. 

Articles    pour    chaussures,   fil    de 

coton. 
The  Ls.  G.  Freeman  Co., 

Cincinnati,  O. 

Machinerie   a   chaussures. 
Hazen    Brown   Co.   Brockton,    Mass. 

Bouts     rapportes     impermeables, 

Gomme,   ciment    a   caoutchouc. 
Lynn   Wood    Heel   Co.,   Keene,   N.H. 

Talons  en  bois  et  blocs  pour  em- 

porte-piece. 
Markem   Machine  Co.,  Boston, 

Mass. 

Machines   a    marquer   et  frapper, 

composes,  encres. 
M.  H.  Merrlam  &  Co.,  Boston, 

Mass. 

Machines    a    coudre,    a    arreter, 

etc. 


Puritan   Mfg.  Co.,  Boston,  Mass. 

Machines  a  coudre  avec  fil   cire. 

Procede    Poole    pour   fausses    se- 

melles  Goodyear. 
The    S.    M.   Supplies   Co.,   Accessoi- 

res  de  fabriques,   Aiguilles,   etc. 
J.  Spaulding  &   Sons  Co.,   N. 

Rochester,   N.H. 

Contre-forts     garantis     en     fibre, 

fausses  semelles  en  fibre. 
The  Textile   Mfg.  Co.  Toronto, 

Ont. 

Lacets   a   chaussures. 
United   Stay  Co.,  Cambridge,  Mass. 

Cuir   et    imitation    de    cuir,     Tre- 

pointe,  etc. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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representent  la  meilleure  valeur  sur  le 
marche  —  tant  pour  le  client  que  pour  le 
marchand. 

Pour  le  beau  temps  ou  le  nrrauvais  temps, 
ce  sent  les  semelles  qui  donnent  le  meil- 
leur  service. 


Ces  semelles  en  fibre  eprouvee  s'adaptent  a  n'importe  quelle  ca- 
tegorie  de  chaussures  —  pour  le  travail  ou  pour  la  toilette. 
Pour  le  ressemelage,  les  semelles  PANTHER  sont  superieures  a 
celles  en  cuir  sous  les  rapports  de  la  duree,  de  l'impermeabilite 
et  de  la  legerete,  sans  compter  la  facilite  avec  laquelle  elles  peu- 
vent  etre  posees.    Toutes  les  couleurs  ordinaires  au  choix. 

Les  talons  en  caoutchouc  "Sure  Step"  Panther  sont  bien  con- 
nus  d'une  partie  de  notre  population.  Ces  talons  durent  long- 
temps  et  le  fait  de  les  essayer  e'est  les  adopter. 

Pour  plus  de  renseignements  touchant  ces  produits  de 
qualite  superieure,  ecrire  a 

Panther  Rubber  Co.,  Limited 

SHERBROOKE,   QUE. 


En    fecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


10 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  24  octobre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  43 


Nos  Trois  Produits  "  PERFECT  " 

de  plus  en   plus  connus  sur  le   marche  voient   leur  popularity  augmenter  de  jour  en  jour. 


Notre   Contrefort  "Perfect"   est  le  type  raeme  de  la  perfection;    il    combine    la    solidite    et    la    resistance    a    1'hnmMlM     In    forme 
rence  alttiteeniJ^fait  *  *  ,h'SSi"  P°Ur  chaussules  de  s^le-     So»  P"X  est  Sement  avantage^et  ffi !  toute cone™ 
Nos   contreforts   "Perfect"  No   1   sont   faits   de  la   meilleure  qualite. 
quelle  chaussure. 


Uageux  et  defle  toute  concur- 
11s    sont    garantis    durer    plus    longtemps    que    n'importe 


depasse  en  souplesse  et  en  elasticity. 
Exigez   les   CONTREFORTS,   les    BOUTS    (Box    Toes),    et    les    FAUSSES-SEM  ELLES   en   toile    marque 

PERFECT 

sur  les  chaussures  que  vous  achetez.     C'est  pour  vous  et  vos  clients  une  garantie  de  satisfaction. 


tf  • 

pf 

fell  SS|H  ^ ' 80x  'TIes'  ir% 

n 

mil. 

MBd 

rfWL^'ntt^iil 

W**tm 

Dp 


U 


0 


> 


0 


699  Avenue  Letourneux, 
( Coin    Ernest ) 

MONTREAL. 


Agents   pour   la   ville   de   Quebec:    MM.    Dupere   et   Garant, 
610-612  rue  St-Valier,  Quebec. 


. 


Achetez  de  bonne  heure  vos  escarpins  et  sou- 
liers  pour  la  saison  du  printemps. 

Tous  nos  voyageurs  sont  a  votre  disposition. 

The   Ren  a   Footwear   Company   Limited 

Rue  Ernest  et  3eme  Avenue MONTREAL. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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NOUS  NE  SOMMES  PLUS  A  LA  MEME 

EPOQUE 

II  y  a  cinq  ans,  la  fabrication  et  la  mise  sur  le  marche  des  chaussures  etaient  une  operation  simple,  ou  une  serie 
d'operations  simples,  compares  aux  conditions  actuelles.  Aujourd'hui,  ce  n'est  plus  la  meme  chose.  Le  cuir  est 
rare,  les   prix   sont  eleves   et   sujets   a   des  fluctuations,   la    qualite  est   incertaine,  les   livraisons  sont  lentes.   Mais  la 

VIEILLE   MAISON   DE   CONFIANCE   DE   ROBINSON 

avec  ses  stocks  immenses  et  ses  facilites  efficaces  vous  ramene  plus  pres  de  ces  jours  d'avant  la  guerre,  en  ce  qui 
concerne  son  service,  que  n'importe  quelle  autre  chose.  Et  a  present,  comme  alors,  les  valeurs  que  nous  offrons 
sont  les  meilleures  qu'il  soit  possible  d'offrir  actuellement  et  les  seules  qu'un  immense  pouvoir  d'achat  puisse  per- 
mettre  de  donner. 


Placez  vos  commandes  maintenant  et  vous  verrez  que  nous 
vous  donnerons  satisfaction. 

JAMES  ROBINSON 


MONTREAL. 


En  icrlvant  aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  i.vp. 
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THE  ROBSON  LEATHER   CO.,    LIMITED 

TANNEURS  et  CORROYEURS 

Oshawa  —  Canada 

Montreal:  Quebec: 


52  Square  Victoria 


15  rue  Belleau 


CORRESPONDANCE  SOLLICITEE 


CIRAGE  A  CMAUSSURES 

NUGGET 

Le  Cirage  que  tout  le  monde  demande. 

Ne  dites  pas  :  "Nous  ne  l'avons  pas".       Commandez-en  im- 
mediatement  et  prenez  votre  part  des  profits. 

En  noir,  tan,  rouge  et  brun  fonce. 
The  Nugget  Polish  Co.,  Limited  Toronto. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Commandez 


liiimediatement 


DE  VENTE  CERTAIE-PROFITIBLE-RAPIDE 

Les  chaussures  en  canevas  de  la  "Marque  Outing"  sont  bien  connues  du  commerce 
canadien  de  la  chaussure.  Une  qualite  et  des  modeles  superieurs  leur  ont  gagne  une 
place  reconnue  dans  le  stock  de  tous  les  marchands  de  chaussures  progressifs.  Lors- 
que  vous  placez  une  commande  de  chaussures  portant  la  "Marque  Outing"  vous  n'ex- 
perimentez  pas  avec  des  marchandises  inconnues  et  non  eprouvees,  mais  vous  vous 
procurez  des  lignes  qui  sont  bien  connues  et  qui  sont  de  vente  rapide  et  profitable. 
Preparez  aujourd'hui  la  liste  de  ce  qu'il  vous  faut.  Faites-la  aussi  longue  que  l'exige 
vos  besoins  de  la  saison  prochaine  et  tachez  qu'elle  soit  prete  lorsque  notre  voyageur 
passera  chez  vous. 

Toutes  les  commandes  placees  avant  le  1  er  decembre  1919,  sont  sujettes 
a  un  escompte  de  5^  accorde  sur  les  commandes  placees  de  bonne  heure. 

"  Gardez  votre  plus  grande  liste  pour  les    chaussures    de    la    "  Marque    Outing.  " 

Distributeurs  pour  la  Province  de  Quebec: 


J.  H.  LAROCHELLE  &  FILS,  Ltee 
J.  H.  BEGIN ,  ENREG.      -      -      - 
EASTERN  TOWNSHIP  SHOE  CO. 
BIGNELL  &  KNOX      -      -      -      - 
THOMPSON    SHOE    CO.    LTD. 
CANADA   SHOE      .... 


Quebec,  Que. 
Quebec,  Que. 
St-Hyacinthe,  Que. 
Montreal,  Que. 
Montreal,  Que. 
Montreal,  Que. 


TRADE  MAKKJ 
G.P.  &R.LT? 


La  Marque   de  la   Qualite 


Gutta  Percha  &  Rubber,  Limited 

Siege   social  et   fabrique:    TORONTO. 

SUCCURSALES:    Toronto,    Halifax,    Montreal,   Ottawa,    Fort     William,     Winnipeg,     Regina,     Saskatoon,      Edmonton, 

Calgary,    Lethbridge,   Vancouver,   Victoria. 


- 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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L'homme  de  bureau,  portant  des  Semelles 
"Acme",  peut  aller  et  venir  sans  fatigue  dans  son  bureau;  sa  demarche 
sera  elastique  et  sans  bruit  et,  en  meme  temps,  il  aura  un  confort  excep- 
tionnel  avec  ses  chaussures. 

Les  Semelles  "Acme",  si  appropriees  pour  les  hommes  d'affaires,  sont 
aussi  populaires  chez  les  membres  de  leurs  families. 

Les  enfants  aiment  a  jouer  avec  des  chaussures  munies  des  Semelles 
"Acme". 

Les  jeunes  filles  aiment  les  Semelles  "Acme"  parce  qu'avec  ces  semelles 
leurs  chaussures  ne  orient  jamais. 

Les  garconnets  seront  moins  turbulents  s'ils  portent  des  semelles  "Acme". 
Les  personnes  agees  aussi  n'ont  plus  la  crainte  de  glisser  sur  les  trottoirs 
humides  ou  glissants  si  leurs  chaussures  sont  munies  de  semelles  "Acme". 

Les  semelles  "Acme"  sont  economiques  aussi,  parce  qu'elles  durent  plus 
longtemps  que  les  semelles  de  cuir.  Elles  ne  font  pas  de  bruit,  ne  sechent 
pas  ni  ne  pourrissent.  Elles  sont  a  I'epreuve  de  I'humidite  et  appropriees 
pour  la  ville  comme  pour  la  campagne.  Pour  le  camp,  les  vacances  dans 
les  endroits  montagneux  ou  la  marche  n'est  pas  sure,  les  "Acme"  sont  les 
Somelles  ideales. 


Toutes  les  dimensions  et  epaisseurs  va- 
rices au  choix.  Couleurs:  noir,  blanc  et 
tan.    Fournies  aussi  en  grandes  feuilles. 


Dunlop  Tire  &  Rubber  Goods  Co.,  Limited 

SIEGE  SOCIAL  ET  FABRIQUE:   TORONTO 
Succursales  dans  les  grandes  villes 
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THE    PERTH    SHOE    COMPANY 


LIMITED 


La  maison  qui  fabrique  exclusivement  des  chaussures  de  femmes 
par  le  procede  a  trepointe  Goodyear 


C'est  en  concentrant  son  travail  sur 

cette  speciality  que  la  compagnie  est 

en   position    d'oflfrir   aux    marchands 

du  Canada  les  creations  et  les  styles 

les  plus  nouveaux  en  fait  de 

CHAUSSURES    FINES    POUR 
FEMMES 

au  cout  le  plus  bas  possible. 


Si  vous  n'avez  pas  encore  vu  les  echantillons  de 
la  Perth  Shoe,  adressez-nous  une  carte  postale 
et  notre  voyageur  ira  vous  voir  ou,  si  vous  le 
pref erez,  nous  vous  enverrons  franco  quelques- 
unes  de  nos  lignes  principales  dans  une  boite- 
echantillon. 

Ce  serait  un  plaisir  pour  nous  que  de  vous  faire 
voir  les  lignes  que  nous  f  abriquons  et  il  est  pro- 
bable que  le  resultat  serait  des  profits  mutuels. 


The  Perth  Shoe  Company 


LIMITED 


PERTH,   ONTARIO 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez   "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Coin    de    notre    bureau  —  Departement     des  ventes. 


FOUR  LES 
■ANNUS  TEMPS 
DE  L'AUTOMNE 


Vendez  a    vos    clients    des    chaussures    et    des 

claques  qui    protegeront    leur  sante   et   dont   la 

qualite  vous    assurera    des    VENTES     REPE- 
TEES. 


Claques  "  Maltese  Cross  " 

Nous  avons  continuellement  cette   ligne  en  stock  et  nous    pouvons   repondre  a  tous  les  besoins  de   notre  clientele. 

Chaussures  de  Feutre  et  Guetres 

Nos  chaussures  de  feutre  et  nos  guetres,  pour  hommes  et    femmes,   ne    manqueront     pas    de    plaire    a    vos    clients 
et  la  satisfaction  qu'ils  en   retireront  vous  assurera   leur  e  ncouragement   permanent. 
Nous  apportons   une  attention  toute  speciale   aux  comman  des    par    la    poste. 

La    Maison    Girouard,     Limitee 

ST  HYACINTHE,  P.  Q. 


La    chaussure    de    vente    reguliere    qui 
sert  de  modele  au  Canada 

WILLIAMS 


II  y  a  plusieurs  points  d'excellence  qui  ont  yalu  aux  CHAUS- 
SURES WILLIAMS  le  premier  rang  qu'elles  occupent  parmi 
les  chaussures  d2  vente   reguliere. 

Dans  l?ur  production,  le  materiel  employe  et  le  procede  de 
fabrication  suivi,  donnent  a  ces  chaussures  une  haute  qua- 
lite  et  une  valeur  exceptionnelle  —  ce  sont  des  chaussures 
qui  donnent  un  service  merveilleusement  long  aux  gens  qui 
tiennent   surtout    a    avoir   des   chaussures    DURABLES. 

Le  style  est  egalement  un  facteur  important  dans  leur  popu- 
larity. Ces  chaussures  sont  faites  pour  donner  un  veritable 
CONFORT  et  Ton  n'a  pas  neglige  leur  jolie  APPARENCE. 
Vous  pouvez  etre  certains  d'avoir  des  clients  satisfaits  lors- 
que  vous  recommandez  les  chaussures  Williams. 
Ncs  deux  depots  de  stock  a  Brampton  et  a  Regina  nous  per- 
mettent  de  vous  donner  un  service  rapide  avec  cette  ligne 
recommandable   de   chaussures. 

Williams  Shoe  Limited 

Brampton,     Ont.       —       Regina,     Sask. 

Agents  pour  la   Province  de   Quebec 

C.   M.   &   R.   H.    MILLS 

Bureaux   et  salles   d'echantillons: 

Chambre  313  edifice  Mappin,  10  rue  Victoria,   Montreal. 

Telephone   Uptown  6719. 


Telephone 
Main   5237 


Illustrations  pour  votre  Publicite  du 
Printemps 


CLARK 

SHOE. 

-"LLUSTRATO*^ 


222  Rue  Craig  Ouest, 

MONTREAL. 
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Les  resultats  satisfaisants  ne  sont  obtenus  que 
par  l'adoption  d'une  bonne  methode  d'affaires, 
et  une  stricte  adherence  a  cette  methode  d'affai- 
res. Voici  quelques-unes  des  raisons  pour  lesquel- 
les  notre  methode  d'affaires  est  devenue  si  populai- 
re  dans  le  commerce  de  detail  en  general,  et 

Quelques-unes  des    Raisons    pour    lesquelles 
nous  avons  obtenu  des  resultats  aussi 

satisfaisants 

LA  CONFIANCE 

Qui  nous  a  valu  la  clientele  et  la  confiance 
des  marchands  de  chaussures  du  Canada. 

LA  QUALITE 

Qui  a  rendu  nos  marchandises  tres  popu- 
lates chez  les  consommateurs. 

LE  STYLE 

Nous  sommes  des  autorites  reconnues  en 
fait  de  styles  de  chaussures  pour  hommes. 

LES  PRIX 

Notre  politique  de  f  abriquer  des  chaussures 
a  prix  populaires  specialement  pour  le  gros 
public. 

LE  SERVICE 

Notre  preparation  en  augmentant  de  plus 
de  100  pour  100  notre  capacite  de  produc- 
tion nous  a  permis  de  maintenir  le  meilleur 
service  possible. 


TETRAULT  SHOE  MANUFACTURING  CO.,  LIMITED 

Les  plus  grands  manufacturers  de  chaussures  du  Canada,  ainsi 
que  les  plus  grands  exportateurs  de  chaussures  du  Canada. 

Paris,  France  Montreal  Londres,  Angleterre 


En   fecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "L«   Prix  Ceuranf,  *v.p. 
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GONTREFORTS  EN  FIBRE 


La  Qualite    Recommandable 

LA  QUALITE  RECOMMANDABLE  des  contrcforts  en 
fibre  de  Duclos  &  Payan,  comme  Fa  prouve  leur  usage 
continuel  par  le  commerce  depuis  quarante-cinq  ans,  si- 
gnifie  une  haute  qualite  uniforme  dans  le  produit.  Le 
materiel  de  la  meilleure  qualite  et  une  fabrication  par- 
faite  sous  tous  rapports  donnent  des  contreforts  que 
nous  pouvons  GARANTIR  durer  plus  longtemps  que  la 
chaussure  elle-meme. 


Duclos    &    Payan 

Bureau  des  ventes  et 
Tanneries  et  fabrique:  entrepot:    224  rue  Lemoine 

St-Hyacinthe  Montreal 

Representants: —  j 

Pour  Ontario:  E.  R.  Lewis,  45  Front  Street  East,  Toronto. 
Pour  la  ville  de  Quebec:  Richard  Frere,  rue  St-Valier,  Quebec. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee  dans  une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 
Recevez  le  meilleur  service  de 


*♦ 


LA     MAISON     DU     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOTJS    GENBES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


Table  Alphabetique   des   Annonces 


American  Pad  &  Tex- 
tile   V4 

Armour  &  Co.    ...   55 

Unes  Holden 
McCready    .    3-4-5-6-7 

Assurance  Mont- 
Royal   80 

Banque  d'Hochelaga.  78 
Banque  Nationale  .  78 
Banque  Provinciale  .  78 

Barnett  &  Co 70 

Beach  Foundry  ...  73 

Bowser 55 

Bennett  Limited, 

Couverture 
Breithaupt  Leather  Co., 

Ltd 11 

Brandram  Henderson 

Couverture 
British  Colonial  Fire 

Ins SO 

Becwith  Box  toe  .  .  11 
Brodie  &  Harvie   .    .    50 

Brodeur,  A 50 

Bureau  du  Sherif  .  .  49 
Canada  Foundries  .  78 
Canada  Life  Assurance 


Co 
Canadian  Cons. 

ber 

Canadian  Polishes 

Ltd 

Canadian  Sait   .    . 
Cie  J.  A.  M.  Cote 


Rub- 


80 

30 

58 
50 


Cie  d'Assurance  Mu- 

tuele  du  Commerce  80 

Church  &  Dwight    .  58 

Circle  Bar  Knitting  .  68 

Clark,  E.  G 22 

Clark,  Wm 54 

Cluett,  Peabody  ...  68 

Columbus  Rubber  Co.  12 

Connors  Bros.    ...  54 
Connor  &  Son   .    .    .75 

Cote,  A.  A.,  &  Fils   .  28 

Cote  &  Lapointe   .    .  50 

Couillard,  Auguste    .  80 

Daoust,  Lalonde  & 

Co 13 

Desmazieres,   P.    .    .69 
Dominion  Canners 

(Ltd.) 53 

Dowswell  Lees   ...   82 
Duclos  &  Payan    .    .24 
Duffy,  J.  J.,  &  Co.  .   .  58 
Dunlop  Tire  &  Rubber 
•  Goods 20 

Eddy  &  Co 58 

Emprunt  de  la  Vic- 

toire 67 

Fabrique  de  Balais  de 

Granby 57 


Fairbank,  N.  K.  .  . 
Fontaine,  Henri  . 
Gagnon,  P.  A.  .  .  . 
Garand,  Terroux  & 
Cie 


52 
50 
80 

80 


Gendron  Mfg.  Co.  .   .  70 

Germain 14 

Girouard  Limitee   .    .   22 
Gonthier  &  Midgley  .  80 
Goodyear  Rubber  Co.    9 
Gutta  Percha  &  Rub- 
ber Co 19 

Henry  Disston   ...   76 

Heinz 50 

Imperial  Tobacco  .  .  31 
International  Time 

Couverture 
International  Supply  14 
Jonas  &  Cie,  H.  .  .  .  60 
Kearney  Bros.  Ltd.  .  57 
I^ing  Paper  Box  ...  25 
Lady  Belle  Shoe  Co.  22 

La  Fonderie  de  PIslet  69 
La  Prevoyance  ...  80 
Leslie  &  Co.,  A.  C.  .  76 
Liverpool  Manitoba  .  80 

Mathieu,  A 49 

Mathieu  (Cie  J.-L.)   .  52 

McArthur,  A 76 

Maxwells  Ltd.  ...  69 
Montbriand,     L.-R.  .   80 

McDonald 59 

Montreal  Biscuits  .  .  52 
Morrow  Screw   ...   76 

McClary 71 

Nova  Scotia  Steel  Co.  78 
Nugget  Polish  ....  18 
National  Varnish  .  .  29 
Office  Specialty  ...  69 


Old  City  Mfg 51 

Oscar  Onken  ....  28 
Ottawa  Paint  Co., 

Couverture 
Oval  Dish  Wood  ...  56 
Oneida    Community     77 

Panther  Rubber  ...  15 

Patterson  Candy  .    .  43 

Paquet  &  Bonnier   .  80 

Perfection  Counter  .  16 

Pink,  Thos 74 

Perth  Shoe  Co.,  Ltd.  21 

P.  Poulin  &  Cie  ...  50 

Ramsay  Paint   ...  70 

Rena  Footwear  ...  16 

Robinson,  James   .    .  17 

Riga  Water 44 

Robson  Leather  Co.  18 

School  Mfg 26 

Simms 75 

Stauntons  Ltd.   .    .    .72 

Still  Mfg.  Co 72 

Steel  Co 72 

Slater  Shoe 10 

Sun  Life  of  Canada  80 

Tetrault  Shoe  ....  23 
Trudel  &  Guillet  .  .  50 
United  Shoe   ....   27 

Williams  Co.,  G.  H.   .  70 

Williams  Shoe  ...  22 
Western  Assurance 

Co SO 
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DE 
CHANGEMENTS 


DE    PRIX 


Les  changements  de  prix  suivants  pour  les 
appareils  du  Dr  Scholl  sont  en  vigueur  dcpuis 
e  1er  septembre  1919.  Ces  changements  oni 
§te  faits  a  cause  des  hausses  survenues  sur 
les  marches  des  matieres  premieres  et  dans  le 
cout  de  la  main-d'oeuvre,  et  nous  sommes 
dans  I'obligation  de  les  faire. 


Supports  de  Fare 
Metatarsien 
Anterieur 
x     do  Dr  Scholl 


Support  No  1  tie  l'arc 
mgtatarsien  anterieur  du 
Dr  Scholl,  se  detaillera  a- 
$4.50  la  pa  ire.  Prix  du 
gros.  $27.60  la  douzaine 
de   pa  ires. 


Support  No  2  tic  l'arc 
iiit'tatui  sicn  anterieur  du 
Dr  Scholl,  se  detaillera  a 
$4.50  la  paire.  Trix  du 
gros,  $27.60  la  douzaine 
de   palres. 


Ajusteur 
de  l'arc  du 
Dr  Scholl. 

Nouveau  prix, 
sans  support 
comme      I'illus- 


Foot-Eazer 

du  Dr  Scholl 

Prix   du   detail,  $3.50  la 
paire. 

Prix    du    gros,    $24.00    la 
douzaine. 


On  remarquera  que  cela  laisse  un 
joli  profit  de  $1.50  la  paire  pour  le 
detailleur  —  presque  du   100%. 


Support  No  3  de  l'arc 
1 1 1 r- 1 ; i  iarsieii  anterieur  du 
Dr  Scholl,  se  detaillera  a 
$5.00  la  paire.  Prix  du 
gros,  $30.00  la  douzaine 
de   paires. 


Confort 
du  Pied 
pour  vos 

Clients 

Profits  et 
Prestige  Dour 
Votre  magasin 


De  sorte  que  vous  avez  double  rai- 
son  de  tenir  en  magasin  et  de 
pousser  In  vente  de  cette  ligne 
d'appareils  connus  dans  le  monde 
entier. 


THE  SCHOLL  MFG.  CO. 

Les  plus  grands  fabricants  au  monde  d'appareils 
pour  le  pied. 


112  Adelaide  St.  E., 


Chicago 


New  York 


Toronto 

London 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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RIEN   NE 
MANQUE 


Les  installations  Goodyear  pour  la  reparation  des  chaussures  sont  completes  sous  tous  rapports 


A  Part  FOperateur 


FAITES  AU  CANADA  DE  LA  DIMENSION  POUR  TOUS  LES  COMMERCES 


UNITED  SHOE  MACHINERY  CO.  OF  CANADA,  LIMITED, 


90  Adelaide  Street  West 
Toronto 


MONTREAL. 

179  King  Street  West 
Kitchener 


28  rue  Demers 
Quebec 


En    ecrlvant    aux    annonceurs,    mentlonnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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,S  CtTTE  CAISSE  COKTIEHT 
i       DES  PIECES  POUR 


jsMJ  500to»»»»iso»s 


Faites   payer  votre   loyer  par  vos 
etalages   de    vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sur  le  trottolr. 

Supports  pour  Etalages  de  Vitrine 

Une   serie   merveilleuse   de   supports   interchangeables   patentfis 

pour  etalages  de  vitrine,  appropriee  aux  Articles  de  Nouveautes, 

Costumes    Chapeaux,   Chemiserie,   Chaussures   et  Marchandises 

Generates    La  serie  vous  donnera  10  ans  de  Bons  Services  en 

rendant  effectif  votre  commerce  par  l'arrangement  de  garnitures 

de  vitrines.  .    _  , 

Les  Supports  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  sont  que  quelques-uns 

des  dispositifs  que  vous  pouvez  obtenir  avec  la  serie  complete; 

on  peut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 

Faits  de  ChSne,  fini  Dore,  Antique  ou  Patine.  La  serl©  est  mlse 

en  un  coffre  en  bois  dur    avec  couvercle  a  charnifires,  un  bon 

eftdroit  pour  garder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 

le  moment.    II  y  en  a  des  milliers  de  cette  serie  en  usage  Jour- 

nellement. 

No    104.    Cette   serie   a  130   "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  Magasin  General  . $27.60 

En  outre  de  la  serie  ci-dessus,  nous  en  fabriquons  une  pour 
l'usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.  Cette  serie  est  tota- 
lement  diffgrente  de  la  s6rie  pour  Magasin  General;  elle  est 
faite  pour  l'Stalage  de  marchandises  plus  pesantes  et  convlent 
specialement  a  l'Epicerie  de  detail. 
La  Serie  No  20  a  89  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries $38.50 

La   Serie  No  20|/2  a  50  "Younits"  interchangeables  pour 

les  Vitrines  de  Petites  Epiceries $23.10 

En   Stock  a   Hamilton  —  Commandez  dlrectement  ou  par  votre 
marchand  en  Gros  —  Patentes  et  falts  au  Canada. 

THE    OSCAR    ONKEN     CO. 


5150  FOURTH  STREET, 


Cincinnati,  Ohio,  U.S.A. 


LA  ST-HYACINTHE  SOFT  SOLE  SHOE  CO. 

DEVTENT  LA 

A.  A.  COTE  &  FILS,  Limitee 

et  fabrique  dans  sa  nouvelle  usine  des  Chaussu- 
res McKays  et  des  Visses  Standard  pour  Hommes, 
Garcons,  Adolescents,  Jeunes  Gens  et  Enfants. 

Telle  est  la  nouvelle  que  le  commerce  de 
chaussures  a  appris  avec  plaisir,  sur  de  trouver  a 
cette  nouvelle  source  d'approvisionnement  les 

MEILLEURES  CHAUSSURES   COUSUES 
McKAY  ET  YTSSEES  STANDARD 

qui  puissent  supporter  le  plus  rude  usage. 

Demandez  des  prix  a  votre  marchand  de  gros,  ou 
ecrivez-nous  directemervt 

A.  A.  COTE  &  FILS,  Limitee 

Successeurs  de  St  Hyacinthe  Soft  Sole  Shoe  Co., 

Ltd. 

ST-HYACINTHE,  P.  Q. 


C'est  devenu  un  fait  reconnu  que  la  veritable  valeur  des 

Chaussures  Fines  McKay  pour  Dames 

a  ete  fortement  rehaussee  par  la  production  de  la 


Les  Chaussures  Lady  Belle  representent  non  seule  ment  tout  ce  qu'il  y  a  de  joli  en  fait  de  chaussures  a  la% 
mode,  mais  encore  elles  demontrent  la  possibility  de  la  fabrication  de  chaussures  confortables  et  resistantes,  par  le 
procede   McKay,  a  des  prix  exceptionnellement   raisonnables  pour  le  moment. 

The    Lady   Belle   Shoe   Company,     Limited 

Fabricants  de  chaussures  fines  McKay  pour  femmes. 
KITCHENER,  -  -  Ontario. 
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NA-VAR-LAC 

VERMS   ET  APPRETS  CELLULOSE   POUR   CHAUSSU- 
RES, TOUTES  LES  COULEURS  AU  CHOIX  DEPUIS  LE 
TON  UNI  JUSQU'AU  FINI BRILLANT  FRANQAIS 

Specialties  NA-VAR-LAC  pour  Chaussures 

Vernis  email  blanc  pur  ou  gris  pour  chaussures 
en  canevas. 

Vernis-filler  pour  premiere  couche. 

Dissolvant-nettoyeur. 

Vernis  email  pour  finis  brillants  f  rancais. 

Nos  finis  sont  resistants,  flexibles,  ne  s'ecaillent  pas,  ne  craquent  pas  ni  ne 

perdent  leur  couleur. 

Livraison  prompte  —  Qualite  Garantie. 

Les  plus   bas  prix. 

FAITS  AU  CANADA 

Par  une  compagnie  essentiellement  canadie  nne 

NATIONAL  VARNISH  COMPANY  OF  CANADA 

Fabriques  et  laboratoires :  369  rue  Craig  ouest. 
Bureaux:    120  rue  St- Jacques,  MONTREAL 


En   6crivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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La  ligne  complete 

La  ligne  annoncee 

FLEET    FOOT  n'est  pas  seulement  la  ligne  la  plus  va- 
riee  et  la  plus  complete  de  chaussures  de  Recreation  et 
de  Sport  pour  le  printemps  et  l'ete,  c'est  aussi  la  ligne 
qui  est  annoncee  dans  tout  le  Canada. 

FLEET    FOOT  vous  donne  des  modeles  et  des  pointu- 
res  pour  hommes,   femmes  et  enfants,  et  notre  campa- 
gne  de  publicite  continuelle  dans  tout  le  pays  cree  une 
demande  pour  les  chaussures  Fleet  Foot  et  vous  aide  a 
accroitre  le  chiffre  de  vos  ventes. 

Les  echantillons  FLEET    FOOT  pour  1920  sont  prets. 

Ne  manquez  pas  de  les  voir  avant  de  placer  votre  com- 
mande. 

Dominion  Rubber  System  (Quebec)  Limited 

Siege  social      -      -      MONTREAL. 

Succursales   de   service   a 

Montreal,  Ottawa  et  Quebec. 

En  fterivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Vol.  II 


MONTREAL,  OTCOBRE  1919. 


No  11 


Notes  sur  le  commerce  des  cuirs  et  chaussures 


La  situation  generate  est  la  suivante:  Le  cuir, 
en  depit  de  la  faiblesse  constatee  pendant  le  mois 
dernier  par  suite  du  manque  de  presence  active 
des  fabricants  sur  le  marche,  continue  a  se  mainte- 
nir  ferme,  ce  qui  n'offre  que  peu  d'espoir  aux  fa- 
bricants de  chaussures  d'obtenir  des  matieres  a 
meilleur  marche  pendant  encore  quelque  temps. 
II  y  a  eu  une  legere  baisse  dans  quelques  lignes  de 
tiges,  comme  on  peut  le  voir  par  le  rapport  des 
ventes,  mais  meme  dans  ces  lignes  il  semble  y 
avoir  eu  une  reprise  dans  ces  deux  dernieres  se- 
maines.  Renseignements  pris  anpres  des  manufac- 
turiers  et  negociants  en  cuirs,  il  semblerait  que  les 
bonnes  qualites  de  tiges  et  semelles  se  maintien- 
riCTit  fermes  aux  cours  actuels  et  des  que  la  deman- 
de deviendra  plus  reguliere  et  que  les  fabricants 
feront  leur  apparition  sur  le  marche  pour  leurs  ap- 
provisionnements  de  printemps,  il  n'y  a  nul  doute 
que  la  situation  deviendra  plus  ferme.  Cepen- 
dant  de  l'avis  g6n6ral,  le  maximum  a  ete  atteint, 
en  ce  qui  concerne  les  valeurs  speculatives  et  a 
moins  que  le  marche  d'exportation  n'augmente 
d'activite,  il  n'y  aura  pas  de  grande  tendance  a 
une  nouvelle  hausse. 

Le  marche  des  peaux.  —  Le  ton  general  du 
marche  s'est  ameliore,  les  vendeurs,  pendant  les 
deux  dernieres  semaines,  ont  pu  jusqu'a  un  certain 
point  imposer  leurs  idees,  et  l'agitation  et  l'incer- 
titude  des  semaines  passees  semblent  avoir  ete 
mises  sous  controle.  Le  marche  des  peaux  des 
bouchers  en  gros  ou  des  paysans  n'a  pratiquement 
montre"  aucune  augmentation,  mais  les  ventes  ont 
ete~  faites  a  des  prix  jusqu'alors  refuses  par  les 
acheteurs.  De  lourdes  peaux  de  boeufs  se  sont 
vendues    a    48  cents  et  les  buffles  de  campagne  a 


38  cents,  ce  qui  est  une  legere  diminution  sur  les 
prix  du  "boom",  mais  ce  qui  neanmoins  indique  la 
stabilite  du  marche  sur  ses  bases  actuelles.  Les 
marches  locaux  suivent  les  conditions  de  Chicago 
et  tendent  a  prouver  une  situation  meilleure  pour 
les  cuirs  et  peaux.  Le  marche  exterieur  a  mon- 
tre quelque  faiblesse  pour  les  peaux  salees,  bien 
que  Ton  puisse  dire  que  la  situation  s'est  amehoree 
pour  les  vendeurs  de  peaux  seches  dont  on  a  fait 
de  grandes  vent)es  la  semaine  derniere.  Les 
"Mountain  Bagotas"  se  vendent  toujours  a  48 
cents  et  les  autres  lignes  en  proportion.  Les 
peaux  de  veau  sont  quelque  peu  negligees.  Les 
peaux  de  chevres  sont  tranquilles  et  on  ne  raporte 
que  peu  de  transactions.  L'avenir  est  difficile  a 
pn'-voir.  II  n'y  a  aucun  doute  que  les  speculateurs 
ont  en  -mains  des  quantites  considerables  de  peaux 
qu'ils  conservent  dans  l'espoir  d'une  demande  plus 
forte  de  la  part  des  tanneurs  lorsque  les  stocks  ac- 
tuels auront  subi  leur  preparation.  Les  tanneurs 
ont  eu  une  conduite  des  plus  reservees  et  il  n'y  a 
aucun  doute  que  si  le  commerce  des  chaussures  de 
printemps  exige  une  grande  demande  de  cuirs  il 
y  aura  une  demande  correspondante  de  peaux  qui 
pourra  apporter  une  hausse  d'une  couple  de  cents 
le  mois  prochain. 

La  situation  de  la  chaussure.  —  II  n'y  a  pas 
de  doute  que  les  stocks  de  chaussures  sont  res- 
treints  pour  cette  epoque  de  l'annee.  Les  mar- 
chands  ont  pris  surtout  l'habitude  d'evaluer  leurs 
stocks  par  leur  valeur  d'inventaire  plutot  que  par 
le  nombre  de  paires  qu'ils  possedent.  lis  ont  deja 
constate  que  cette  maniere  de  proceder  etait  quel- 
que peu  deconcertante.  D'un  autre  cote,  les  prix 
eleves    demandes    pour    le    reassortiment    en    ont 
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oblige  beaucoup  a  aller  plus  doucement  qu'ils  ne 
l'auraient  fait  autrement.  De  sorte  que  les  achats 
pour  i'automne  et  le  reassortiment  ont  ete  des  plus 
minutieux  et  des  plus  restreints  et  les  nombreux 
renseignements  recueillis  jusqu'ici  tendent  a  de- 
montrer  que  par  tout  le  pays  les  approvisionne- 
ments  sout  reduits  a  leur  plus  simple  expression. 
Comme  exemple  on  peut  citer  le  fait  d'un  gros  ache- 
teur  de  detail  qui  se  rendait  recemment  chez  un 
"jobber"  avec  qui  auparavant  il  n'avait  fait  que  de 
tres  rares  affaires  et  qui  le  priait  de  vouloir  bien 
lui  vendre  au  comptant  tout  ce  qu'il  pourrait  lui 
procurer.  Le  "jobber"  avait  a  proteger  beaucoup 
d'autres  clients  reguliers  qui  se  -trouvaient  dans 
une  position  semblable,  mais  neanmoins  il  fit  un 
effort.  L'acheteur  aurait  facilement  achete  deux 
fois  autant  qu'on  lui  offrait,  si  le  "jobber"  l'avait 
voulu.  Ceci  montre.  quelle  est  la  situation  et  com- 
ment il  est  impossible  d'avoir  les  approvisionne- 
•ments  voulus  en  chaussures  courantes.  n  faut 
dire  a  la  louange  des  fabricants  et  des  "jobbers'' 
qu'ils  ne  cherchent  pas  a  profiter  de  cette  situation 
auormale.  et  qu'ils  protegent  leurs  clients  aussi 
bien  sous  le  rapport  de  la  marchandise  que  sous  le 
rapport  des  prix  dans  la  limite  de  leurs  moyens. 
Les  detaillants  devront  acheter  prudemment  pen- 
dant encore  longtemps  s'ils  veulent  eyiter  une  pa- 
nique  comme  celle  qui  est  survenue  il  y  a  une 
quinzaine  de  mois. 

Protestation  contre  la  taxe  sur  le  cuir  aux 
Indes.  —  On  rapporte  qu'un  grand  nombre  de 
membres  du  Conseil  des  tanneurs  des  Etats-Unis 
sont  d'avis  d'envoyer  une  protestation  formelle  au 
Departement  d'Etat  contre  Taction  du  Gouverne- 
ment  Indien  qui  impose  un  droit  de  15%  sur  les 
exportations  de  cuirs  et  peaux  venant  des  Indes  et 
dirigees  vers  tous  les  pays  autres  que  la  Grande- 
Bretagne  et  ses  colonies.  On  trouve  que  cette  dis- 
tinction en  faveur  de  la  Grande-Bretagne  est  abso- 
lument  mal  fondee  et  beaucoup  pretendent  qu'en 
raison  des  nombreuses  importations  de  cuirs  et 
peaux  des  Indes  dans  ce  pays,  il  n'en  resulte  une 
augmentation  dans  le  prix  des  chaussures. 

II  semble  cependant  que  quelques  membres 
du  conseil  ne  croient  pas  qu'il  serait  sage  de  sou- 
mettre  un  memorandum  au  Departement  d'Etat. 
lis  pretendent  que  le  volume  des  importations  n'est 
pas  assez  grand  pour  avoir  un  effet  appreciable,  et 
que  d'ailleurs  meme  si  la  Grande-Bretagne  et  ses 
colonies  etaient  favorisees,  elles  ne  seraient  pas 
capables  d'absorber  les  quantites  enormes  de  cuirs 
et  peaux  de  l'lnde  en  nombre  suffisant  pour  en 
faire  des  concurrents  serieux.  A  tout  evenement. 
le  projet  de  soumettre  une  protestation  ne.  sera  pas 
mis  a  execution  avant  un  jour  o'u  deux  les  direc- 
teurs  du  Conseil  desirant  avoir  une  opinion  plus 
precise  sur  les  desirs  de  la  plupart  des  membres  de 
leur  organisation. 


L'AVENIR    DE  L'INDUSTRIE   DU   CAOUTCHOUC 
EN  GRANDE  BRETAGNE 


Suivant  le  supplement  commercial  du  "Lon- 
don Times"  une  comparaison  statistique  du  com- 
merce du  caoutchouc  de  la  Grande  Bretagne  avec 
celui  des  Etats-Unis  pendant  les  cinq  dernieres 
annees  revele  des  faits  dignes  de  remarques. 

II  n'y  a  pas  de  doute,  dit  ce  supplement  com- 
mercial, que  nous  avons  ete  grandement  devan- 
ces  et,  tout  bien  considere,  les  resultats  de  nos  ef- 
forts pour  maintenir  cette  industrie  dans  notre 
pays  sont  dignes  d'eloges.  Dans  les  premieres  an- 
nees de  la  guerre  les  Etats-Unis  ont  eu  une  occa- 
sion extraordinaire  de  developper  leur  industrie  du 
caoutchouc  et  ils  en  ont  largement  profits.  II  va 
falloir  demander  aux  travailleurs  de  notre  pays  de 
faire  un  grand  effort  pour  augmenter  la  produc- 
tion si  nous  voulons  conserver  notre  place  parmi 
les  premieres  nations  manufacturieres  de  caout- 
chouc du  monde.  Les  Americains  qui  ne  font  pas 
pas  d'illusions  sur  la  limitation  de  la  production, 
augmentent  constamment  leur  main  d'oeuvre.  Ils 
savent  qu'une  augmentation  de  la  production  dans 
leur  pays  correspond  a  une  augmentation  de  bien 
etre  pour  toute  l'humanite. 

La  majorite  des  plantations  de  caoutchouc  est 
sous  la  direction  de  capitalistes  anglais,  mais  nous 
tenons  a  peine  notre  place  dans  le  developpement 
rapide  de  l'industrie  du  caoutchouc  manufacture. 

Les  importations  de  caoutchouc  brut  dans  le 
Royaume-Uni  bien  que  s'etant  maintenues  jusqu'a 
la  fin  de  1917,  sont  tombees  en  1918  au-dessous  du 
chiffre  d'avant-guerre.  Pendant  la  meme  periode 
les  importations  de  caoutchouc  brut  aux  Etats- 
Unis  ont  plus  que  triplees,  passant  de  1,319,957 
quintaux  pour  l'annee  finissant  le  30  juin  1914,  a 
3,895,990  quintaux  pour  l'annee  1917-18. 

Non  seulement  cette  grande  augmentation  est 
digne  de  remarque,  mais  encore  la  direction  du 
trafic  a  radicalement  ete  changee. 

Dans  l'annee  finissant  au  30  juin  1914,  36y2% 
des  importations  de  caoutchouc  aux  Etats-Unis 
venaient  du  Royaume-Uni.  En  1918  la  proportion 
etait  tombee  a  5%%.  En  1914,  12%  seulement  ve- 
naient directement  de  Malaya  et  de  Ceylan  tandis 
que  30i/2%  venaient  du  Bresil. 

En  1918,  66%  venaient  directement  de  Malaya 
et  de  Ceylan  et  la  part  du  Bresil  4tait  tombee  a 
10y2%.  De  meme  les  Indes  Orientales  Hollandai- 
ses  ont  fourni  aux  Etats-Unis  14%  de  leurs  impor- 
tations en  1918,  tandis  qu'elles  avaierit  fourni 
moins  de  1%  en  1914. 

Si  Ton  compare  les  exportations  de  caout- 
chouc manufacture  de  ce  pays  avec  celles  des 
Etats-Unis,  1'ontrouve  que  la  yaleur  de  nos  expor- 
tations en  1918  n'a  depasse  que  de  tres  peu  les 
chiffres  de  1913,  mais  il  faut  se  rappeler  qu'en  rai- 
son de  la  grande  augmentation  des  prix,  ces  chif- 
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fres  repr^sentent  une  bien  moins  grande  quantite 
de  marchandises. 

Plus  de  la  moitie  de  la  valeur  du  caoutchouc 
•manufacture  exporte  du  Royaume-Uni  est  repre- 
sentee par  les  pneurnatiques  pour  voitures,  bicy- 
clettes,  autiombiles  et  motocyclettes.  Les  statisti- 
ques  comerciales  des  Etats-Unis  accusent  une 
augmentation  dans  la  valeur  des  exportations  de 
caoutchouc  manufacture  variant  de  2,984,350  en 
1914  a  6,946,496  en  1917-18,  soit  une  augmenta- 
tion de  233  pour  cent. 

La  plus  forte  augmentation  a  eu  lieu  pendant 
les  annees  1915  et  1916  ou  les  exportations  ont 
plus  que  double  de  valeur.  II  resulte  d'une  enquete 
faite  par  les  membres  de  l'Association  Nationale 
des  Manufacturiers  des  Etats-Unis  que  la  plus 
grande  prosperite  continue  a  rSgner  dans  le  com- 
merce du  caoutchouc  et  que  les  perspectives  pro- 
chaines  d'avenir  sont  des  plus  brillantes. 

En  ce  qui  concerne  le  commerce  d'exporta- 
tion  les  conditions  se  presentent  aussi  favorable- 
ment  aux  manufacturiers  britanniques  et  les  resul- 
tats  acquis  seront  proportionnes  au  degre  d'orga- 
nisation  de  l'industrie  et  a  la  diUgence  des  travail- 
leurs  pour  maintenir  une  bonne  production. 


LE  PROBLEME  DU  COUT  DES  CHAUSSURES 


Devant  le  tribunal  de  commerce,  r^cemment, 
a  ete  revele  qu'une  paire  de  souliers  de  luxe,  dont  le 
cout  de  fabrication  aurait  ete  de  $9.94,  se  vendrait 
$10.50  en  gros,  pour  se  detailler  ensuite  a  $14  et 
$15.  Le  cout  de  la  main-d'oeuvre,  dans  le  cas  ac- 
tuel,  se  chifferait  a  93c.  II  a  etc"  prouve  que  le  cout 
de  fabrication  des  chaussures  en  general  avait 
augmente. 

Des  manufacturiers  ont  declare  qu'il  6tait  im- 
possible d'adopter  un  type  uniforme  de  chaussu- 
res. II  leur  faut  fabriquer  des  modeles  varies,  en 
raison  de  la  demande  et  de  la  concurrence  ameri- 
caine.  Les  souliers  a  talon  haut,  bien  que  tres  dis- 
pendieux,  sont  recherches  par  la  clientele  femini- 
ne. 

M.  J.-A.  Walker,  president  de  la  "Walker  Paul 
Co.",  a  declare  que  tout  le  chevreau  utilise  dans  la 
fabrication  de  la  chaussure  canadienne  devait  etre 
importe  des  Etats-Unis.  II  a  ajoute  que  les  Etats- 
Unis  pouvaient  exporter  les  peaux  de  chevreau  en 
Europe  avec  un  profit  plus  eleve  qu'en  exportant 
au  Canada:  de  la,  les  hauts  prix  du  chevreau:  on 
paie  aujourd'hui  $1.25  ce  qu'on  payait  24c  il  y  a 
quatre  ans.  M.  Walker  a  pretendu  que  le  veau 
etait  preferable  au  chevreau  et  qu'on  n'avait  pas 
besoin  de  l'importer,  mais  que  les  femmes  en  ge- 
neral tenaient  a  acheter  les  chaussures  en  che- 
vreau. 

Le  colonel  W.-H.  Price,  aviseur  du  gouverne- 
ment,  questionna  M.  A.-E.  Grainger,  acheteur  pour 
la  maison  Eaton.    II  lui  repr^senta  que  cette  mai- 


son  faisait  d'6normes  affaires  et  realisait  des  pro- 
fits substantias  tout  en  vendant  meillleur  march£ 
qu'ailleurs,  et  il  demanda  au  temoin  s'il  n'etait  pas 
d'avis  que  pareil  systeme  put  etre  imite  par  les 
grands  magasins  de  chaussures.  Mais  M.  Grain- 
ger se  contenta  de  repondre  que  la  marge  de  profit 
brut  realise  dans  la  vente  des  chaussures,  aux  ma- 
gasins Eaton,  variait  de  35  a  40%,  profit  de- 
rivant  des  escomptes,  alors  qu'au  bureau-chef 
de  la  compagnie  on  ne  realisait  presque  aucun 
benefice  sur  le  cout  d'achat.  Questionne  de 
nouveau,  le  temoin  a  dit  que  le  profit  sur  une 
paire  de  chaussures  de  fernme  de  $3  etait  pro- 
portionnellement  moindre  aujourd'hui  que  lorsque 
cette  chaussure  se  vendait  $4.75  en  1913.  Le  te- 
moin a  explique  ceci  en  disant  qu'il  etait  plus  dif- 
ficile de  vendre  une  chaussure  de  $8  que  d'en  ven- 
dre  une  de  $4.75.  En  outre,  les  types  et  formats 
sont  plus  nombreux  aujourd'hui  qu'il  y  a  cinq  ans, 
ce  qui  fait  qu'a  la  fin  de  la  saison  il  reste  toujour* 
un  bon  nombre  de  chaussreus  desassorties  qu'il 
faut  vendre  a  vil  prix. 


UNE  VENTE  DE  CHAUSSURES  A  $7.95 


Des  prix  eleves  peuvent  attirer  des  foules — Preuve 
que  les  temps  ont  change. 


Vendredi  et  samedi  les  19  et  20  septembre 
derniers  un  de  nos  plus  importants  magasins  a  fait 
une  vente  de  chaussures  remarquable  qui  semble 
avoir  eclipse  tout  ce  qui  avait  6te"  fait  jusqu'ici  dans 
ce  genre.  La  direction  du  rayon  de  chaussures 
avait  eu  l'idee  d'organiser  une  vente  de  differen- 
tes  lignes  a  un  prix  unique.  L'idee  n'est  pas  nou- 
velle,  mais  ce  qui  sortait  de  l'ordinaire  c'etait  le 
prix  qui  avait  ete  fixe.  Autrefois  on  envisageait 
pour  les  ventes  les  prix  de  $2.00  ou  $3.00  et  jamais 
au-dessus  de  $4.00.  Mais  faire  un  bond  pareil. 
jusqu'a  pres  de  $8.00  et  appeler  cela  une  vente, 
c'etait  la  une  chose  que  les  directeurs  les  plus  avi- 
ses  ne  consideraient  pas  sans  une  certaine  crainte. 
Cependant  la  direction  du  rayon  de  chaussures 
tut  d'avis  que  le  public  en  general  avait  pris  1'ha- 
bitude  d'acheter  des  chaussures  a  prix  eleves  et 
qu'on  pouvait  faire  une  vente  au  prix  de  $8.00  et 
la  bien  faire.  lis  prirent  done  la  determination 
d'aller  de  l'avant  et  ils  y  allerent. 

Le  plus  grand  soin  fut  apporte  dans  le  choix 
des  marchandises,  ainsi  que  dans  la  disposition  des 
annonces,  qui  furent  faites  sur  une  demi-page  du 
journal.  A  8  heures  la  foule  commenca  a  s'amas- 
ser  a  l'entree  du  magasin  et  a  8.30  heures  de  1'ou- 
verture  le  hall  etait  bonde  et  lorsque  la  cloche 
sonna  la  foule  s'elanca  a  l'interieur,  prit  l'escalier 
d'assaut  et  l'etage  du  rayon  de  chaussures  (qui  est 
peut-etre  le  plus  grand  des  rayons  de  chaussures 
dans  aucun  magasin  du  Canada)  etait  rempli  d'une 
foule  si  compacte  que  les  femmes  6taient  absolu- 
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ment  incapables  de  traverser  pour  gagner  le  rayon 
des  dames.  i  i  I  — 

i  '  i  !  i  & 

Quant  aux  valeurs.  il  est  juste  de  dire  que  la 
maison  avait  tenu  tout  ce  qu'elle  avait  promis 
dans  ses  annonces  et  la  preuve  en  est  que  la  meme 
affluence  se  renouvela  le  second  jour  de  la  vente. 
Le  chiffre  d'affaires  realise  a  battu  tous  les  re- 
records,  car  jamais  une  telle  foule  n'avait  pu  etre 
assemblee  dans  le  magasin  dans  le  but  d'acheter 
des  chaussures  et  le  fait  est  a  remarquer  si  Ton 
songe  que  le  prix  fixe  etait  pratiquement  $8.00. 

A  la  meme  epoque  un  autre  grand  magasin  fit 
une  vente  tout  aussi  importante  qui  lui  rapporta 
aussi  de  bons  resultats.  II  faut  remarquer  cepen- 
dant  que  dans  cette  vente  le  prix  maximum  etait 
de  $4.98,  soit  en  chiffres  ronds  $5.00  ce  qui  est  a 
peu  pres  le  prix  moyen  des  ventes  de  ce  genre. 
C'est  justement  le  prix  eleve  de  $8.00  qui  rendait 
si  incertain  le  resultat  de  la  vente  que  nous  etions 
en  premier  lieu.  II  y  a  une  grande  difference  en- 
tre  $5.00  et  $8.00  pour  attirer  le  monde  a  une  vente 
mais  ces  deux  annonces  ont  reussi  toutes  deux  et 
le  monde  vint  en  foule  dans  les  deux  cas. 

C'est  a  vous  maintenant  de  choisir  le  genre  de 
vente  qui  vous  convient  mais  il  est  bien  entendu 
que  si  vous  avez  les  marcbandises  et  que  leur 
qualite  soit  bonne,  ce  n'est  pas  le  prix  qui  arretera 
les  clients,  si  une  bonne  publicite  les  avertit  de  ce 
que  le  magasin  peut  leur  offrir. 


LES    GAIETES    DE     LA    CORDONNERIE  —  LES 
SOURIRES    DU    MAGASIN    DE    CHAUS- 
SURES "SUNNYSIDE" 


ENQUETES  SUR  LE  PRIX  DES  CHAUSSURES  A 
WINNIPEG 


Les  journaux  rapportent  que  C.  F.  Rannard,  de- 
taillant  en  chaussures  a  admis  recemment  devant 
le  Conseil  du  Commerce,  qu'il  reahsait  approxima- 
tlvement  50%  de  profit  sur  les  chaussures.  Les 
chaussures  d'hommes  importees  de  Chicago  cou- 
tent  $8.50  a  la  fabrique.  Les  droits  se  montent  a 
$2.50,  le  transport  et  le  camionnage  a  25  cents  et 
le  change  a  35  cents  ce  qui  met  le  prix  d'une  paire 
de  chaussures  a  $11.60  rendue  a  Winnipeg.  On  les 
vend  $17.00  la  paire,  dit  M.  Rannard.  Les  chaus- 
sures d'hommes  de  fabrication  canadienne  qui 
coutent  $10.11  a  Winnipeg,  sont  vendues  a  $15.00. 
D'apres  sa  declaration  le  benefice  sur  les  chaussu- 
res de  dames  importees  des  Etats-Unis  est  de  $6.45 
sur  les  chaussures  coutant  $13.55  rendues  a  Win- 
nipeg, soit  48%.  Harry  Whitla,  C.R.,  Conseiller  du 
Gouvernement,  fit  comprendre  le  controle  exerce 
par  le  gouvernement  sur  les  prix  des  chaussures  en 
disant  au  cours  de  l'examen:  "Peu  importe  ce  que 
couteront  les  chaussures  l'annee  prochaine.  Nous 
aurons  quelque  chose  a  dire  la-dessus." 


Le  prosaTsme  de  la  vente  des  chaussures  au  detail 
est  quelquefois  egaye  d'incidents  amusants 
qui  arrivent  au  detaillant. 


II  existe  a  Bowmanville,  dans  l'Ontario,  un 
magasin  de  chaussures  connu  sous  le  nom  de  ma- 
gasin "Sunnyside".  II  est  dirige  par  M.  Fred.  Fo- 
ley qui  a  ete  elu  au  Comite  Executif  de  l'Associa- 
tion  Nationale  des  detaillants  de  chaussures  du 
Canada.  M.  Foley  personnifie  le  sourire  et  ses 
amis  reconnaissent  son  sourire  a  un  mille  de  dis- 
tance. II  sourit  dans  ses  paroles  comme  dans  sa 
physionomie;  cela  lui  permet  de  voir  le  cote  humo- 
ristique  de  la  vie,  ce  qui  n'est  pas  une  mauvaise 
chose  dans  la  periode  troublee  que  nous  traver- 
sons.  II  nous  communique  quelques  petits  inci- 
dents qu'il  a  pu  noter  dans  son  propre  commerce 
et  qui  pourront  interesser  ses  confreres,  car  des! 
petits  incidents  semblables  arrivent  frequemment 
dans  beaucoup  d'autres  magasins. 

Yoici  sa  lettre: 

Heureux  Fhomme  qui  par  ces  temps  ardus 
peut  commencer  sa  journee  avec  un  sourire.  On 
nous  a  dit  que  cela  valait  des  mille  et  des  mille  de 
voir  toujours  le  beau  cote  des  choses.  Cultivons 
done  tous  le  doux  art  du  sourire. 

Le  magasin  de  cordonnerie  moderne  est  une 
ecole  splendide  pour  developper  la  patience.  II  faut 
en  effet  accommoder  a  la  fois  les  pieds,  la  tete  et  le 
porte-monnaie  de  1'acheteur,  affronter  le  public 
malgre  la  hausse  constante  des  prix  et  recevoir 
toutes  sortes  de  doleances.  Mais  la  monotionie  est 
quelquefois  agrementee  de  quelques  incidents 
amusants  qui  nous  font  gagner  les  mille  prec: 
et  nous  ramenent  le  sourire. 

Je  me  souviens  qu'en  certaine  occasion  m 
commis  passa  environ  2  heures  y2  avec  une  cli 
qui  insista  pour  essayer  l'une  apres  l'autre  tou 
les  paires  de  chaussures  aux  deux  pieds  et  lacees 
jusqu'en  haut.     Finalement  elle  decida  d'emporte: 
deux  ou  trois  paires  chez  elle  pour  y  songer 
lendemain  elle  revint  au  magasin  et  passa  encon! 
deux  heures  dans  le  fauteuil.    Quand  enfin  elle  i 
fut  decidee  a  faire  son  choix  et  qu'elle  eut  r 
son  paquet  sa  conscience  (?)  lui  fit  pousser  la  ge 
nerosite  jusqu'a  donner  un  pourboire  de  cinq  cents 
Le  premier  et  unique  pourboire  que  nous  ayons  ja 
mais  vu  donner. 

Un  autre  sourire  prolonge  nous  fut  fourni  pa 
une  triste  apres-midi  par  un  grand  garcon  gauch 
qui  apres  avoir  tout  examine  du  plancher  au  pie 
fond  et  apres  avoir  apparemment  bien  envisage  1 
situation,  demanda:     "Avez-vous  des  cols  droits? 

Un  samedi  soir   ou   nous  etions   tres   affaire: 


J 
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un  paysan  timide  entre  et  demande  une  paire  de 
bottes  de  ferme.  II  en  avait  une  paire  neuve  aux 
pieds,  qu'il  venait  de  recevoir  d'une  maison  rem- 
plissant  les  commandes  par  la  poste,  mais  il  y 
avai:  eu  erreur  dans  la  pointure  et  elles  ne  lui  al- 
laient  pas.  Pous  ne  pas  grever  le  maigre  budget 
du  pauvre  garcon,  nous  lui  offrimes  d'essayer  de 
forcer  ses  bottes,  mais  il  nous  repondit  timidement 
qu'il  n'avait  pas  de  chaussettes.  Les  chaussures 
etaient  si  justes  qu'il  n'avait  pu  'mettre  de  chaus- 
settes e;  il  essayait  de  les  briser  avec  ses  pieds  nus. 
Cela  nous  a  rappele  Pat  qui  se  trouvait  dans  un 
dilemne  semblable:  "Begorra,  je  ne  peux  pas  les 
mettre  avant  de  les  avoir  portees  quelque  fois". 
Morale:  Mefiez-vous  des  maisons  qui  remplissent 
les  commandes  par  la  poste. 

Depuis  une  quinzaine  d'annees  le  magasin 
"Sunnyside"  a  pour  habitude  d'offrir  une  paire  de 
mocassins  de  fantaisie  a  chaque  nouveau  bebe  qui 
luiit  dans  la  paroisse.  Nous  avons  recu  de  nom- 
breuses  marques  d'appreciation  aussi  variees 
qu'inieressantes.     Mais  aucune  ne  vaut  celle-ci: 

Cher  ami. 

C'est  avec  plaisir  que  je  saisis  l'occasion  de 
vous  ecrire  ces  quelques  lignes  pour  vous  faire  sa- 
voir  que  nous  avons  recu  le  joli  cadeau  que  vous 
avez  envoye  a  notre  bebe,  pour  lequel  nous  vous 
remercions  beaucoup,  car  ils  sont  tres  jobs.  Je 
vous  aurais  ecrit  plus  tot  mais  ma  chere  niaman  a 
•'te  tres  malade  et  etait  malade  une  semaine  avant 
que  je  me  sois  relevee  pour  la  voir  la  vellle  et  laver 
pour  elle,  mais  elle  devint  pire  le  lende    ain  n  atin, 

>rte  que  le  docteur  y  aila  d'ici  ce  qui  me  fir. 
miode  et  desagreabie  car  c'etail  la  pre 
car  j'etais  toujours  capable  d'aller  res- 
ter  avec  elle  lorsqu'elle  etait  malade.  Elle  avait  I'in- 
Lention  de  rester  avec  moi,  mais  il  etait  impossible 
a  lune  comme  a  l'au  re  de  nous  venir  en  aide  mu- 
tuellement.  Dieu  merci,  je  puis  dire  qu'elle  va  un 
pen  mieux,  mais  elle  n'est  pas  encore  capable  de 
aortir,  c'etait  son  coeur  et  son  poumon.  J'etais 
debout  pour  la  voir  avant  que  Bebe  n'ait  eu  ses 
trois  semaines. 

Elle  est  terriblement  affaiblie  et  nous  avons 
eu  aussi  de  la  maladie  a  la  maison  et  out  danger 
nest  pas  encore  ecarte.  le  veterinaire  etait  ici  hier 
au  soir  encore,  mais  pour  moi  je  suis  reellement 
blen  et  John  Wessley,  qui  est  notre  tils,  est  aussi 

bien.     Je  pense  que  je  vais  terminer  -ma  le  tre 
.ilons  rentrer  a  la  maison  pour  tuer  nos 

ons,     car  je  pensais  finir  ma  let  tre  en   atten- 
cavriole  qui  est  attelee  avec   la  i  e 

que  j'aie  jamais  vue. 

Je  vous  remercie  pour  ces  petites  chaussures 
que  vous  nous  avez  envoyees.  Maintenant  Ri- 
ehard  et  Bebe  se  joignen  a  moi  pour  vous  envoyer 
leurs  meilleures  amities. 

En  vous  souhaitent  un  heureux  Noel  et  un 
joycux  jour  de  l'An  .  .  . 


LA  VENTE    DES  CHAUSSURES   D'ENFANTS 
POUR   L'AUTOMNE 


(Par  un   marchand   progressif) 


Depuis  plusieurs  annees  je  me  suis  applique  a 
pousser  la  vente  des  chaussures  d'enfants  a  epo- 
ques  fixes.  Par  chaussures  d'enfants,  je  com- 
prends  egalement  les  chaussures  pour  garcons  et 
filles.  Comme  de  juste,  la  grande  vente  de  chaus- 
sures pour  la  jeunesse  en  dehors  de  l'epoque  de 
Noel,  est  la  saison  de  l'ouverture  des  classes. 
Mais  j'al  constate  que  beaucoup  de  detaillants  qui 
tirent    i  [e   la    saison    d'ouverture  >les, 

s'arreten;  la  et  ne  font  rien  d'autres  pour  pousser 
la  vente  de  ces  lignes  tout  le  reste  de  l'annee. 

I  ne  des  dates  fixes  que  j'ai  choisies  pour  un 
autre  effort  clans  ces  lignes,  est  la  fin  d'octobre. 
Cette  date  se  trouve  juste  assez  eloignee  de  la 
reou vert ure  des  ecoles  pour  pouvoir  creer  un  inte- 
ret.  La  temperature  est  aussi  d'une  grande  aide  a 
cette  epoque.  Dans  ma  localite  les  pluies  d'au- 
tomne  onl  ordinairement  rendu  les  routes  plutot 
boueuses,  ce  qui  fait  que  les  parents  qui  out  fait 
durer  autant  que  possible  les  vieilles  chaussures  de 
leurs  enfants  sont  enfin  forces  d'en  acheter  d'au- 
-  pour  les  empecher  de  se  mouiller  les  pieds. 
Ceci  pose,  je  propose  en  vente  les  chaussures 
epaisses  pour  les  jeunes  gens  qui  ne  veulent  pas 
porter  de  claques. 

Je  commence  par  annoncer  que  cette  semaine 
He  des  enfants  et  que  pendant  cette  periode 
ies  parents  auront  l'occasion  de  se  procurer  pour 
leur  progeniture  tons  les  genres  qui  leur  donne- 
ront  le  meilleur  service  pendant  le  mauvais  temps 
des  mois  d'automne  et  d'hiver.  s;  possible,  je  ta- 
che  de  me  procurer  une  ligne  d'extra  bonne  qua- 
lite  que  je  puis  offrir.  .Mais  n'allez  pas  .iieler  a 
cela  aucune  idee  de  reduction  dans  les  prix.  Je 
me  procure  simplement  une  ligne  speciale  de 
chaussures  de  garcons  que  je  sais  devoir  donner 
excellente  satisfaction  et  je  les  marque  au  plus 
juste  prix  pour  en  faire  une  valeur  particuliere- 
ment  bonne.  J'en  fais  mon  article  d'affiche  dont 
on  parle.  Je  me  procure  un  cliche  de  ce  modele 
et  je  le  fais  paraure  dans  les  annonces  de  journaux. 
Je  donne  une  description  minutieuse  de  cette  li- 
gne, j'insiste  sur  sa  qualite  comme  duree  et  par 
tous  les  vnoyens  je  pubiie  toujours  son  prix. 

En  outre  de  cette  ligne  speciale.  j'annonce 
aussi  d'autres  lignes.  En  fait  je  fais  une  veritable 
semaine  d'enfants  dans  les  lignes  regulieres.  Je 
sais  qu'il  v  a  des  marchands  qui  me  diront:  "Quel 
besoin  d'annojicer  a  grand  fracas  des  chaussures 
d'enfants,  si  vous  n'annoncez  que  des  lignes  regu- 
lieres?" 11  v  a  toutes  les  raisons  du  monde  pour 
le  faire.  D'abord  cela  fait  une  diversion  dans 
votre  genre  ordinaire  d'annonces.  Cela  repose 
voire     esprit,  celui  de  vos  clients  et  du  public  en 
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general  de  la  matiere  ordinaire  que  vous  employez 
tons  les  jours  dans  votre  publicite.  Un  change- 
ment  agreable  de  ce  genre  est  de  nature  a  attirer 
l'attention  et  retenir  l'attention  est  une  bonne  pu- 
blicite. 

Une  autre  bonne  raison,  c'est  que  les  enfants 
sont  de  bons  annonceurs  a  un  double  point  de  vue. 
vous  pouvez  interesser  une  maman  en  quoi  que  ce 
soit  qui  se  rapporte  a  ses  enfants,  vous  avez  fait 
de  la  bonne  publicite,  car  toute  mere  est  naturel- 
lement  attachee  a  ses  enfants  qui  sont  pour  elle  ce 
qu'il  y  a  de  plus  cher  au  rnonde.  Une  mere  ap- 
portera  beaucoup  plus  d'attention  a  l'achat  d'un 
article  pour  ses  enfants  qu'elle  n'en  mettrait  pour 
l'achat  de  quelque  objet  pour  n'importe  quel  au- 
tre membre  de  la  famille.  Aussi,  avec  de  bons  ar- 
guments convaincants  dans  vos  annonces  prou- 
vant  qu'il  est  sage  d'acheter  a  present  des  chaus- 
sures  pour  les  enfants,  cette  se*maine  des  enfants 
sera  des  plus  prosperes  et  vous  reussirez  a  faire 
de  belles  ventes. 

Je  commence  toujours  mes  annonces  le  sa- 
medi  et  j'installe  mes  vitrines  le  meme  jour.  Cela 
veut  dire  naturellement  que  je  les  arrange  le  ven- 
dredi soir.     Je  remplis  toute  une  vi  trine  de  chaus- 


sures  d'enfants.     Le  fond  peut  representer  distinc 
tement    un  dessin  d'enfant  sans  tres  grand  effort. 
Le  plancher  peut  etre  agremente  de  quelques  des- 
sins  tires  des  livres  d'images  populaires. 

En  outre  de  ma  reclame  speciale,  je  distribue 
quelques  petits  prix  avec  les  achats  faits  durant  la 
semaine  des  enfants.  Les  plumiers  ont  touiours 
leur  charme.  lis  sont  bon  marche  et  me  font  faire 
beaucoup  d'affaires.  Pour  les  garcons  je  trouve 
que  les  balles  sont  ma  meilleure  annonce.  Les 
batons  aussi,  mais  pas  a  l'automne,  je  les  donne 
plutot  en  mai.  Mais  la  balle  est  toujours  de  sai- 
son  pour  un  garcon,  car  il  la  mettra  de  cote  en 
attendant  la  saison,  tandis  qu'il  ne  mettra  pas  de 
cote  un  baton.  Usez  de  votre  propre  jugement 
pour  savoir  ce  que  vous  devez  donner  avec  les 
achats. 

Ce  ne  sont  la  que  de  simples  suggestions  sur 
lesquelles  vous  pouvez  broder.  Ce  qui  peut  con- 
vener chez  moi  peut  tres  bien  ne  pas  etre  applica- 
ble chez  vous  dans  tous  ses  details.  Mais  le  prin- 
cipe  est  le  meme  quelle  que  soit  votre  localite.  Et 
je  vous  conseille  d'essayer  cette  idee  de  la  semaine 
des  enfants. 


! 


Rendez  I'argent  si  le  client  nest  pas  satlsfait 


Un  bon  moyen  de  satisfaire  un  client  mecontent — 
II  est  toujours  de  bonne  politique  de  donner 
raison  au  client. 


Vous  me  demandez  de  vous  expliquer  pour- 
quoi  je  suis  si  accommodant  avec  les  clients  qui  font 
une  reclamation.  Je  vous  repondrai  simplement: 
Parce  que  j'y  trouve  mon  avantage.  Ceci  suffit  a 
repondre  a  votre  question.  Je  comprends  cepen- 
dant  que  vous  desirez  plus  de  details  sur  ma  facon 
d'agir  avec  les  clients  de  cette  categorie  et  sur  les 
raisons  pour  lesquelles  je  suis  "apparemment" 
accommodant  avec  eux.  Remarquez  que  j'ai  em- 
ploye le  mot  "apparemment"  parce  qu'apres  tout 
je  ne  crois  pas  que  je  sois  specialement  indul- 
gent. Je  puis  l'etre  comparativement  a  d'au- 
tres,  mais  la  comparaison  peut  ne  pas  etre 
bonne  pour  servir  de  base.  Beaucoup  trop  de 
detaillants  n'cnt  pas  encore  adopte  le^  metho- 
des  modernes  dans  leurs  transactions  journalieres. 
Et  je  crois  que  beaucoup  trop  ont  ancre  dans  un 
coin  de  leur  cerveau  la  maxime:  "On  ne  reprend 
pas  la  marchandise".  La  perte  d'une  vente  ou  du 
lcger  benefice  realise  sur  une  vente  leur  parait  si 
enorme  qu'ils  ne  voient  pas  ce  que  peut  entrainer 
pour  eux  la  perte  de  la  confiance  d'un  client. 

Voici  •maintenant  comment  j'opere.  Je  ne 
crois  pas  pouvoir  faire  mieux  que  de  vous  donner 
comme  exemple  le  cas  de  Mme  Jones.  Naturelle- 
ment je  me  sers  ici  d'un  nom  d'emprunt  pour  de- 
signer une  personne  qui  entra  un  jour  dans  mon 


bureau  portant  une  paire  de  chaussures  enveloppee 
dans  du  papier.  Je  vis  immediatement  qu'elle 
avait  l'oeil  en  feu  et  l'esprit  pret  a  la  lutte.  On  ne 
gagne  rien  a  se  creeer  des  ennemis.  On  ne  ga- 
gne  rien  a  discuter  en  affaires.  Le  meilleur  moyen 
de  traiter  une  cliente  qui  a  l'oeil  en  feu  est  de  la 
desarmer,  et  plus  vite  vous  pouvez  le  faire  mieux 
cela  vaut  pour  vous  et  pour  elle. 

Elle    deposa    son    paquet  sur  mon  bureau  et 
commenca  a  l'ouvrir  puis  aussitot  elle  commenca: 

"Voyez,  dit-elle,  je  n'ai  ces  bottines  que  depuis 
quelques  jours  et  voyez  dans  quel  etat  elles  sont". 
Et  elle  m'indiqua  le  defaut,  que  j'ai  totalement  ou- 
blie  depuis  lors,  mais  qui  etait  reellement  insigni- 
fiant.  Ce  n'etait  ni  un  defaut  de  fabrication,  ni 
quelque  chose  qui  me  fut  imputable.  J'aurais  par- 
faitement  pu  discuter  avec  la  cliente  et  lui  prou- 
ver  qu'elle  etait  dans  son  tort  et  qu'il  n'y  avait 
pas  faute  de  ma  part.  Mais  en  agissant  ainsi  j'au- 
rais suivi  la  vieille  methode  qui  *m'a  fait  perdre 
tant  de  clients  dans  le  temps,  la  vieille  methode 
que  j'ai  abandonnee  et  que  j'espere  bien  ne  plus 
reprendre.  Je  pris  done  les  chaussures,  je  les  re- 
gardai  et  sans  discuter  le  moindrement  avec  la 
cliente,  je  lui  dis:  Mme  Jones,  je  suis  au  regret  de 
vous  avoir  cause  tout  cet  ennui,  mais  je  serais 
heureux  de  pouvoir  le  reparer".  Puis  m'adressant 
a  la  caissiere,  je  lui  dis:  "Veuillez  remettre  a  Mme 
Jones  la  somme  de  $8.50  et  faire  une  fiche  pour  ce 
mentant." 
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Mais  je  ne  demande  pas  mon  argent,  repartit 
mmediatement  Mme  Jones,  je  voudrais  une  autre 
mire  de  chaussures.  Ne  voulez-vous  pas  me  les 
changer? 

Je  lui  repondis:  "Ecoutez,  Mme  Jones,  le 
nieux  est  d'abord  de  regler  cette  transaction.  Je 
/ais  vous  rendre  votre  argent  et  ensuite  vous  se- 
•ez  absohrment  libre  d'aller  acheter  une  paire  de 
ihaussures  on  bon  vous  semblera  au  cas  oil  nous 
ie  pourrions  vous  donner  satisfaction  ici.  Si  je 
,'ous  donnais  un  bon  de  credit  ou  un  bon  d'echan- 
;e,  vous  vous  croiriez  obligee  d'acheter  ici  et  je 
ie  veux  pas  que  vous  soyez  sous  cette  impression. 
nIous  allons  faire  de  notre  mieux  pour  vous  don- 
ler  satisfaction  mais  si  nous  ne  pouvons  y  par- 
enir,  vous  savez  que  vous  etes  libre  d'aller  ou 
ous    pourrez     obtenir  ce  qui  vous  conviendra  le 

nieux. 

Elle  etait  completement  desarmee.  L'eclair 
,vait  dispaiu  de  ses  yeux,  et  elle  ne  pensait  plus 
discuter.  Son  attitude  envers  moi  avait  com- 
rtetement  change.  Oh .  .  .  je  me  rappelle  mainte- 
lant  quel  etait  le  defaut.  Elle  se  plaignait  que  les 
•haussures  ne  lui  allaient  pas.  J'aurais  pu  faci- 
ement  lui  faire  essayer  les  chaussures  et  lui  sug- 
;erer  une  chose  ou  une  autre  pour  la  convaicre 
pie  ses  bottines  etaient  tres  bien  et  qu'elles  se 
eraient  a  son  pied .  .  .  etc .  .  .  Elle  aurait  pu  etre 
atisfaite  tant  qu'elle  aurait  ete  dans  le  magasin, 
nais  une  fois  chez  elle  apres  qu'elle  aurait  eu  por- 
e  quelque  peu  ses  chaussures,  il  y  aurait  eu  dix 
:hances  pour  une  pour  qu'elle  ne  les  aime  pas 
)arce  qu'elle  aurait  ete  sous  l'impression  qu'on  les 
ui  avait  imposees  et  elle  se  serait  fachee  con  re 
e  magasin  chaque  fois  qu'elle  aurait  regarde  ses 
haussures. 

Je  lui  demandai  alors  d'aller  trouver  un  des 
endeurs  et  de  le  prier  de  lui  montrer  ce  qu'elle 
lesirait.  Apres  son  depart  je  demandai  au  ven- 
leur  comment  il  s'en  etait  tire.  II  me  repondit 
lu'il  lui  avait  vendu  une  paire  de  chaussures  de 
510.00  au  lieu  d'une  de  $8.50. 

Quel  a  done  et<§  le  resultat?  Si  j'avais  refuse 
le  rectifier  l'erreur  ou  si  j'avais  force  la  cliente  a 
carder  ses  chaussures  combien  de  ses  amies  au- 
aient  eutendu  parler  de  la  transaction  et  auraient 
jntendu  la-dessus  sa  propre  version?  Aurait-ce 
;te"  une  bonne  annonce  pour  moi?  Tandis  qu'en 
'etat  actuel  des  choses,  elle  ne  se  lasse  pas  de  ra- 
•onter  comme  elle  a  ete  bien  traitee  et  cela  m'a 
ait  beaucoup  de  reclame,  car  j'ai  pu  remarquer 
iue  beaucoup  de  nouvelles  clientes  sont  venues 
>,hez  moi  sur  sa  recommandation. 

Je  sais  qu'en  general  le  commercant  considere 
;e  cas  comme  une  carte  forcee.  Cela  peut-etre. 
viais  la  nature  humaine  est  toujours  portee  a  voir 
!omrae  des  montagnes  les  choses  desagreables  et 
onmie  des  buttes  de  taupes  les  choses  agreables, 
[uand  par  hasard  elle  les  remarque.  Combien  de 
'ois  penSez-vous  aux  doigts  de  votre  main?     Pas 


une  fois  par  semaine.  Vous  etes  si  accoutume  a 
les  voir  que  vous  oubliez  qu'ils  sont  la.  Mais  si 
quelque  jour  vous  avez  un  panaris  sur  un  de  vos 
doigts,  ce  doigt  vous  donne  plus  a  penser  que  ne 
l'ont  fait  tous  les  autres  pendant  toute  l'annee. 
Pourquoi?  Parce  que  e'est  un  point  sensible.  De 
meme  vous  vous  exagerez  les  ennuis  de  votre  com- 
merce, parce  que  ce  sont  des  points  sensibles. 

Le  meme  principe  peut  s'appliquer  dans  les  af- 
faires. Combien  y  a-t-il  de  clients  qui  vous  im- 
posent  leur  volonte  et  qui  vous  font  des  reclama- 
tions, compara;ivement  au  chiffre  total  de  votre 
clientele?  Si  vous  calculez,  vous  trouverez  qu'il 
n'y  en  a  relativement  que  tres.  tres  peu.  Ainsi 
lorsqu'un  de  ces  cas  se  presente,  il  vient  comme  un 
panaris  sur  votre  pouce  et  vous  ne  voyez  plus  ce 
client  unique.  Vous  laissez  errer  votre  imagina- 
tion et  vous  vous  imaginez  que  tout  le  monde  veut 
abuser  de  vous.  Vous  ne  pensez  qu'a  la  vente  que 
vous  allez  perdre  et  vous  ne  songez  nullement  aux 
nombreuses  ventes  que  vous  serez  appele  a  perdre 
en  detruisant  la  conflance  de  votre  client. 

S'il  est  un  systeme  qui  jette  le  discredit  et  la 
mauvaise  renommee  sur  votre  magasin,  e'est  bien 
celui  de  donner  des  bons  de  credit.  La  cliente 
f- <">nve  nue  rest  una  f"»con  rte  1'oblieeT  A  ache 
chez  vous.  Et  cela  contrarie  son  desir  d'acheter 
ou  bon  lui  semble.  Elle  trouve  que  parce  qu'elle 
a  fait  chez  vous  un  achat  qui  ne  l'a  pas  satisfaite, 
elle  est  obligee  d'y  faire  nv.  nouvel  adbat  pour  ob- 
tenir la  valeur  de  son  bon  credit  et  dans  bien  des 
cas  elle  prendra  la  peine  d'aller  acheter  ailleurs 
pour  ne  plus  vous  donner  l'occasion  de  lui  offrir 
un  nouveau  bon  de  credit. 

Jc-  pu.s  cit:  is  d'un  honune  oui  \u\ 

une  marque  de  bottines  bien  annoncee     C'e- 
tait     la    iiremiere  paire  de  ce  genre  qu'il  achetait. 
Jamais  de  sa  vie  il  n'avait  eu  de  chaussures  qui  se 
deformaient.     Une  de  ces  chaussures  cependant  se 
deforma    affreusement  au  contrefort.     L'empeigne 
se    deteriora  egalement  tres  vite.     II  en  fut  natu- 
rellement  tres  contrarie  et  rapporta  les  chaussures 
au  detaillant  qui  lui  conseilla  de  les  envoyer  a  la 
manufacture,     ce  qu'il  fit.     Le  fabricant  repondit 
qu'il    regrettait    vivement  cet  ennui  et  envoya  au 
client    un    bon  de  credit  de  Un  dollar  a  valoir  sur 
une    autre     paire     de  chaussures  du  meme  genre 
qu'il  pourrait  acheter  dans  n'importe  quel  magasin 
vendant  cette  marque.     Quelle  a  ete  l'impression 
faite  sur  cet  homme?     II  a  tout  simplement  pense 
qu'il     etait     oblige     a  acheter  une  autre  paire  de 
chaussures  d'un  genre  qu'il  n'aimait  pas  et  qu'il  ne 
desirait  pas  et  qu'on  voulait  lui  imposer.     Cela  se 
passait  il  y  a  une  quinzaine  d'annees  et  cet  homme 
n'a  plus  jamais  porte  vme  paire  de  chaussures  de 
cette     marque  et  il  n'a  cesse  depuis  lors  de  deni- 
grer  cette  marque  de  chaussures. 

Je  pretends  que  le  detaillant  qui  a  vondu  cette 
paire  de  chaussures  a  fait  une  grave  erreur.  Si 
j'avais     ete     a     sa  place,  j'aurais  immediafement 
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rembourse  l'argent  a  mon  client,  ce  qui  lui  aurait 
donne  satisfaction.  Puis  je  me  serais  mis  en  rap- 
port avec  le  fabricant  et  j'aurais  fait  le  meilleur 
arrangement  que  j'aurais  pu.  Mais  j'aurais  con- 
serve la  confiance  de  mon  client.  J'ai  toujours 
pour  principe  que  le  client  doit  toujours  avoir  rai- 
son  et  je  pense  toujours  qu'un  client  satisfait  est 
ure  bonne  reclame.  Yous  voyez  ainsi  quelles  sont 
mes  raisons  pour  etre  accommodant:  CELA  PAYE... 


COMMENT  JE  FERAIS  DE  LA  PUBLICITE  SI 
J'ETAIS  QORDONNIER  . 


Pour  une  fois  sortez  de  I'ordinaire  —  Faites  quel- 
que  chose  de  different,  quelque  chose  dont  les 
gens  parlent. 
(Par  un  marchand  d'articles  pour  homines). 


Vous  me  demandez  comment  j'annoncerais  si 
j'etais  dans  le  commerce  de  chaussures.  Je  n'y  ai 
jamais  pense.  Mais  puisque  vous  me  suggerez, 
cette  idee,  il  me  semble  que  j'adopterais  le  meme 
plan  que  j'ai  adopte  dans  mon  commerce  d'articles 
pour  homines,  car  apres  tout,  la  publicite  n'est  ja- 
mais que  la  publicite,  la  seule  difference  consiste 
dans  le's  articles  que  vous  avez  a  vendre  et  les 
moyens  de  toucher  le  public.  Co-mine  la  chaussure 
et  les  articles  pour  homines  sont  presque  sembla- 
bles,  au  point  de  vue  de  la  vente,  je  vais  vous  don- 
ner  mon  plan  pour  annoncer  mes  articles  et  l'adap- 
ter  simplement  au  commerce  de  chaussures. 

Tout  d'abord  une  bonne  publicite  fait  parler 
de  vous.  Plus  on  parle  favorablement,  plus  elle  a 
de  resultats.  Lorsque  le  public  est  appele  a  parler 
d'un  commercant  sur  une  question  quelconque 
c'est  une  publicite,  ce  n'est  peut-etre  pas  une  pu- 
blicite qui  attirera  la  clientele  et  donnera  des  resul- 
tats financiers  mais  c'est  une  publicite. 

Les  gens  sont  plus  enclins  a  parler  de  choses 
qui  sortent  de  I'ordinaire  que  de  choses  courantes. 
On  entend  tres  peu  parler  de  l'herbe  que  Ton  voit 
tous  les  jours  sur  les  pelouses.  Mais  si  quelqu'un 
est  capable  de  produire  un  gazon  d'une  verdure 
extraordinaire  ou  de  qualite  incomparable,  on  en 
parlera.  Non  pas  parce  que  c'est  de  l'herbe,  mais 
parce  que  cette  herbe  est  d'une  qualite  inusitee.  On 
peut  en  dire  autant  des  chevaux,  des  chiens,  des 
gens  on  de  tout  autre  chose:  l'extraordinaire  attire 
toujours  l'attention. 

M'etant  bien  mis  ceci  dans  la  tete,  lorsque  je 
debutais  dans  les  affaires,  je  cherchai  l'inusite. 
Tout  d'abord  je  suis  personnellement  quelque  peu 
different  des  autres  gens.  Vous  aussi,  M.  le  cor- 
donnier,  qui  que  vous  soyez.  II  se  peut  que  vous 
ne  soyez  pas  capable  de  faire  valoir  cette  differen- 
ce en  l'employant  comme  moyen  de  publicite.  Jus- 
qu'a  present  il  n'y  a  que  tres  peu  d'hommes  qui 
aient  pu  le  faire.  Tout  d'abord  oubliez  votre  mo- 
destie.  Avez-vous  jamais  vu  le  monsieur  qui  est 
plein    d'enthousiasme  pour  lui-meme   et    pour  son 


commerce?  Vous  l'appelez  un  vrai  "Blow".  Au- 
jourd'hui  on  l'appelle  le  plus  vulgairement  un  "bull 
shooter".  Yous  l'avez  ecoute  en  vous  en  allant 
vous  vous  etes  dit:  "Qu'est-ce  qu'il  nous  debite?" 
Et  malgre  vous,  vous  avez  ete  impressionne.  Vous 
avez  aime  a  l'entendre  parler,  vous  l'avez  ecoute. 
L'effet  a  ete  obtenu.  Pourquoi?  Parce  que  tout  le 
monde  aime  a  voir  un  homme  qui  a  confiance  en 
lui-meme.  Si  vous  n'avez  pas  cette  confiance  qui 
vous  fasse  parler  de  vous-meme,  ayez  au  moins  la 
confiance  qui  vous  fasse  parler  de  votre  commerce. 
Cela  ne  veut  pas  dire  que  vous  deviez  faire  de  faus- 
ses  declarations.  Vous  devez  simplement  vous 
montrer  enthousiasme  de  vous-meme  et  de  votre 
commerce  et  inculquer  aux  gens  l'idee  que  vous 
avez  a  leur  vendre  quelque  chose  qu'il  est  de  leur 
interet  d'acheter.  Ayez  toujours  pour  but  de  les 
convaincre  que  c'est  leur  interet  d'acheter  chez 
vous. 

Les  moyens  que  j'exnploierais  sont  tous  ceux 
dont  on  peut  disposer:  journaux,  programmes,  en- 
seignes,  grandes  ou  petites,  pour  la  campagne  et 
la  ville,  et  avant  toute  chose  mes  vitrines.  J'en  en- 
tends  qui  se  montent  quand  je  parle  de  program- 
mes. Je  sais  tout  ce  que  Ton  peut  dire  contre  la 
publicite  dans  les  programmes.  Mais,  je  vais  la  de- 
fendre.  Comme  annonce  directe,  cela  peut  etre 
bon  ou  non.  Cela  depend  surtout  de  savoir  si  vous 
avez  une  reelle  bonne  affaire  a  offrir  et  si  vous 
pouvez  la  presenter  d'une  facon  convenable  et 
convaincante.  Mais  je  ferais  imprinter  cette  an- 
nonce dans  un  caractere  different,  surtout  pour 
atcirer  l'attention  sur  mon  magasin.  Je  reviendrai 
plus  tard  sur  cette  question.  Supposons  cependant 
que  le  programme  n'est  pas  bon  comme  annonce 
directe.  Je  parle  ici  pour  les  commercants  des  vil- 
les  de  5  a  15,000  habitants.  Ces  programmes  sont 
ordinairement  destines  a  des  oeuvres  de  charite. 
Mme  X.  vient  pour  solliciter  des  annonces.  Mme 
Z .  .  .  l'accompagne.  Elles  entrent  dans  mon  ma- 
gasin et  me  demandent  de  prendre  une  annonce 
dans  le  programme.  Je  prends  mon  plus  gracieux 
sourire  et  je  leur  dis:  "Certainement,  vous  ne  de- 
vez pas  m'en  priver."  Cela  leur  fait  croire  que 
c'est  la  meilleure.  oeuvre  pour  laquelle  elles  aient 
jamais  travaille.  Cela  donne  du  ton  a  la  conversa- 
tion. Je  m'inquiete  alors  de  savoir  comment  vont 
leurs  affaires  e:  je  les  interesse  tout  comme  je 
prends  interet.  Puis  je  commence  a  parler  d'une 
nouvelle  ligne  de  marchandise  que  je  tiens.  S'il 
s'agit  de  chaussures  je  parlerai  d'un  genre  que  je 
penserai  pouvoir  les  interesser.  Bien  souvent  j'ai 
vendu  aux  solliciteuses  d'annonces  pour  les  pro- 
grammes, plus  que  pour  payer  mon  annonce,  qui 
en  general  vaut  de  un  a  trois  dollars. 

Quel  en  est  le  resultat.  .  .  ?  Mme  X.  .  .  et  Mme 
Z .  .  .  s'en  vont  et  parlent  de  moi  et  de  mon  maga- 
sin.   Elles  me  font  de  la  reclame  pour  dix  fois  plus 
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.A   CHAMBRE    COMMERCIALE    DES   CULTIVA- 
TEURS. 


Dans  deux  de  nos  numeros  anterieurs  nous 
ivons  deja  attire  1'attention  de  nos  lecteurs  sur  la 
ompagnie  "La  Chambre  Commerciale  des  Cultiva- 
eurs  Limitee,  et  depuis  plusieurs  semaines  nous 
ecevons  de  Routes  parts  des  lettres  demandant  des 
nformations  au  sujet  de  cette  compagnie.  Cette 
ompagnie  "La  Chambre  Commerciale  des  Culti- 
ateurs  Ltee"  a  ses  bureaux  dans  l'Edifice  Dandu- 
and,  294  rue  Ste-Catherine  Est  a  Montreal.  Elle 
st  sous  la  direction  de  Monsieur  Elie  Napoleon 
'urner.  Cette  compagnie  n'aura  du  sneers  qu'en 
luiant  qu'elle  pourra  continuer  a  trouver  de  nou- 
eaux  actionnaires,  car  il  est  evident  qu'elle  ne 
lourrait  pas  se  maintenir  longtemps  sur  la  base 
ur  laquelle  elle  est  organisee,  si  ce  n'etait  que  de 
a  source  presque  inepuisable  de  gens  qui  se  lais- 
ent  assez  facilement  convaincre  de  faire  des  pla- 
:ejnents  dans  des  compagnies  de  ce  genre.  Ceux 
lui  ont  deja  souscrit  nous  disent  que  cette  compa- 
zine ne  donne  pas  le  service  a  ses  acionnaires 
lue  ses  solliciteurs  promettent.  II  est  interessant 
le  faire  le  releve  des  compagnies  que  ce  monsieur 
Turner  a  organisees  dans  la  province  de  Quebec 
epuis  quelques  annees  at  qui,  toutes  les  unes 
pres  les  autres,  sont  tombees  en  deconfiture  sans 
lue  les  actionnaires  puissent  esperer  retirer  la 
noindre  par:ie  des  argents  qu'ils  avaient  souscrits 
tans  ces  compagnies. 

Monsieur  Elie  Napoleon  Turner  est  un  homme 
ge  d'environ  45  ans,  et  qui  autrefois  etait  mar- 
hand  tailleur  a  West  Wickham,  P.Q.,  et  plus  tard 

Drunrmondville,  P.Q.  II  vint  a  Montreal  en 
914  ou  il  organisa  la  Compagnie  des  Marchands 
itee  qui  ne  fut  pas  un  succes.  II  organisa  ensuite 
a  Compagnie  Eureka  Toys  Limited  qui  a  ete  mise 
n  liquidation,  ensuite  la  Compagnie  "La  Chaus- 
ure  Nationale  Limitee"  qui  a  egalement  ete  mise 
h  liquidation,  et  plus  tard  la  Compagnie  de  Gros 
'anadienne,  Limitee  qui  ne'  fut  pas  un  succes,  non 


plus,  et  maintenant  il  est  a  pousser  "La  Compa- 
zine La  Chambre  Commerciale  des  Cultivateurs 
Limitee." 

Le  principe  en  veru  duquel  ees  differentes 
compagnies  out  ete  organisees  est,  qu'elles  pren- 
iMiit  uuc  idee  populaire  qui,  si  elle  etait  pratique, 
serait  ideale,  mais  comme  malheureusement  cette 
idee  nest  pas  pratique,  l'inevitable  se  produit,  et 
ces  compagnies  sont  obligees  de  cesser  leurs  af- 
faires. Le  mode  d'operaion  est  que  M.  Turner 
emploie  des  agents  solliciteurs  qui  parcourent  la 
province  de  Quebec,  et  qui  travaillent  a  commis- 
sion. Generalement  ila  recdiveni  25%  de  commis- 
sion sur  les  actions  qu'ils  font  souscrire.  lis  font 
verser  le  montant  de  25%  immediatement.  qui  re- 
presente  leur  convmission,  et  se  fon:  donner  des 
billets  provisoires  pour  la  balance  du  montant 
souscrit.  et  ces  billets  sont  ensuite  escomptes  a  un 
taux  d'usure  par  un  certain  notaire  qui  est  en  me- 
me  temps  geran<<  d'une  banque  dans  la  province 
de  (Quebec. 

Nous  surprendrons  peut-etre  quelques-uns  de 
nos  lecteurs  lorsque  nous  dirons  qu'au-dela  de 
$300,000.00  ont  ete  sourcrit  dans  ces  differentes 
compagnies. 

A  premiere  vue,  on  crcirait  que  le  procureur- 
general  devrait  intervenir  pour  empecher  une  ex- 
ploitation de  ce  genre,  mais  toutes  ces  compagnies 
ont  ete  organisees  dans  la  forme  reguliere,  et  les 
souscriptions  sont  prises  sous  des  formes  legales. 
Comme  les  representations  verbales  sont  toujours 
assez  difficiles  a  prouver,  les  souscripteurs  n'ont 
que  bien  pen  de  recours  dans  les  circonstances. 

Comme  il  est  facile  de  le  const  at  er,  les  pre- 
mieres compagnies  organisees  par  M.  Turner 
etaient  supposees  rendre  des  services  marques  aux 
marchands,  et  ils  s'adressaien  naturellement  a  eux 
pour  obtenir  le  capital  requis.  Dans  ce  genre 
d'affaires,  et  surtout  dans  des  conditions  comme 
celles-la,  il  est  assez  difficile  pour  lui  on  sa  bande 
d'agents  de  s'adresser  deux  fois  a  la  meme  per- 
sonne.     et  comme  son  commerce  devenait   proba- 
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blement  difficile  avec  les  marchands,  il  s'adresse 
maintenant  aux  cultivateurs.  II  serait  a  esperer 
que  les  marchands  locaux  de  la  province  ou  les 
journaux  d'agriculture  fassent  connaitre  les  ante- 
cedents de  ce  'monsieur  Turner. 


PROTESTATIONS  DES  EPICIERS  EN   GROS 


Les  epiciers  en  gros  out  adresse  a  la  Commis- 
sio-.i  des  chemins  de  fer  une  demande  pour  empe- 
cher  les  compagnies  de  chemins  de  fer  d'augmen- 
ter  comme  elles  veulent  le  faire,  de  15  a  30  pour 
100  les  tarifs  pour  le  transport  des  fruits  en  son- 
serve  des  differentes  parties  de  la  province  d'On- 
tario  jusqu'a  Montreal  et  autres  points  de  1'Est 
du  Canada. 

Les  epiciers  disent  que  les  compagnies  de  che- 
mins de  fer  ont  deja  augmente  pendant  le  guerre 
de  45  a  50  pour  cent  les  taux  de  transports  pour 
les  fruits  en  sonserves  comme  d'ailleurs  pour  tou- 
tes  les  autres  marchandises  et  qu'en  consequence 
une  nouvelle  hausse  serait  absolument  injustifiee. 

Un  des  principaux  epiciers  de  Montreal  a  de- 
clare que  si  la  Commission  des  chemins  de  fer 
accordait  aux  co'mpagnies  l'autorisation  d'augmen- 
ter  encore  une  fois  leurs  taux,  il  s'en  suivrait  ne- 
cessairement  une  hausse  correspondante  dans  le 
prix  deja  eleve  des  fruits  en  conserves. 


LE  SUCRE  EST  RARE  AUX  ETATS-UNIS 


Le  sucre  se  fait  tres  rare  a  New- York  et  dans 
+out  Test  americain.  Dans  certains  districts,  il  est 
meme  devenu  presque  impossible  de  s'en  procurer. 
Cet  &t\\  dc  chose  existe  en  depit  du  fait  qu'en  1918- 
19,  on  a  raffine  des  centaines  de  milliers  de  tonnes 
de  sucre  de  plus  que  l'airnee  preceuente. 

Selon  M.  H.  E.  Costella,  gerant  general  du  "U. 
S.  Sugar  Equalization  Board",  le  rationnement  du 
sue;1?  vh  redevenir  necessaire  et  il  deva  etre  en  vi- 
queur  jusqi  'au  ler  Janvier  prochain. 

Quatre  raisons  principales  sont  cause  de  ce 
manque  de  sucre: 

(a)  La  prohibition  a  developpe  le  gout  des 
friandises,  et  Ton  mange  deux  fois  plus  de  bonbons 
.qu  auparavant,  si  bien  que  d'importantes  brasseries 

out  ete  converties  en  fabriques  de  bonbons; 

(b)  La  prosperity  generate  dont  jouit  actuel- 
lement  l'Amerique  a  permis  a  des  millions  de  per- 
sonnes  d'augmenter  leur  consommation  de  sucre- 
ries,  et  une  foule  de  gens  des  deux  sexes,  qui  reti- 
rent  de  meilleurs  salaires  achetent  maintenant 
beaucoup  plus  de  bonbons  que  l'an  dernier; 

(c)  Les  menageres  d'Amerique  achetent,  a 
cette  saison-ci,  d'enormes  quantites  de  sucre  pour 
faire  des  marmelades,  conserves  de  pommes,  etc.; 

(d)  La  crise  du  transport  a  immobilise  de 
grosses  cargaisons  de  sucre,  dans  le  port  de  New- 


York  et  ailleurs,  et  les  grev.es  des  manutenteurs  de 
fret  et  des  employes  de  messageries  ont  fait  que 
l'approvisionnement  de  sucre  a  ete  retarde  de  dix 
jours. 

Toujours  d'apres  M.  Costella,  il  existe  une  cin- 
quieme  raison  de  cette  penurie  de  sucre:  l'accapa- 
rement,  lequel  se  pratique  encore,  malgre  des  regle- 
ments  severes  edictes  par  le  gouvernement  federal. 
L'inspecteur  general  du  sucre  est  d'avis  qu'il  f;ui- 
drait  sevir  davantage  contre  les  accapareurs. 


LA  REPRISE  DES  AFFAIRES. 


Notre  commerce  exterieur  a  pris,  pendant  la 
guerre,  une  expansion  que  les  plus  optimistes  n'au- 
raient  jamais  prevue.  Cet  extraordinaire  develop- 
pement  ne  pouvait  etre  que  temporaire.  II  suffisait 
en  effet  de  jeter  un  oeil  sur  la  statistique  de  notre 
exportation  pour  constater  que  la  guerre,  qui  nous 
imposait  par  ailleurs  un  lourd  fardeau,  etait  un 
puissant  stimulant  pour  notre  exportation,  pnis- 
qu'elle  diminuait  au  monde  entier  la  production, 
creait  dans  les  pays  allies  d'immenses  et  pressants 
besoins,  supprimait  la  concurrence  d'un  bon  nom- 
bre  de  pays,  interrompait  en  grande  partie  les  rela- 
tions maritimes  entre  plusieurs  autres. 

L'avenement  de  la  paix  a  rendu  au  travail  des 
millions  de  soldats,  a  retabli  la  concurrence  univer- 
sale —  concurrence  d'autant  plus  apre  que  Ton 
veut  partout  reconstituer  la  richesse  nationale  et 
refaire  les  fortunes  privees  —  a  rouvert  aux  cargos 
les  routes  maritimes. 

C'est  la  reprise  des  affaires.  Nous  iraurons 
notre  part  legitime  des  echanges  que  dans  la  me- 
sure  ou  nous  serons  en  etat  de  produire  a  bon  mar- 
che,  e'est-a-dire  en.abondance,  et  de  vendre  a  des 
clients  etrangers  qui  ne  sont  pas  en  etat  de  payer 
comptant.  C'est  precisement  pour  solder  les  frais 
de  la  demobilisation,  qui  nous  fournira  de  la  main- 
d'oeuvre  et  faire  du  credit  a  des  acheteurs  etran- 
gers dont  la  clientele  est  vivement  soilicitee  pur  nos 
concurrents,  que  l'Etat  lance  l'Emprunt  de  la  Vic 
toire  1919.  Avec  le  produit  de  1'einprunt,  l'Etat 
paiera  comptant  le  producteur  canadien  ei  fera 
credit  a  l'acheteur  etranger. 

C'est  l'emprunt  de  la  reprise  des  affaires. 


LES  PAQUETS  EXPEDIES  PAR  EXPRESS. 


Les  compagnies  d'express  americaines  qui 
sont  sous  le  controle  du  gouvernement  americain 
viennent  d'etablir  un  nouveau  reglement  concer- 
nant  l'expedition  des  paquets  pesant  25  livres  ou 
plus.  A  1'avenir  tous  ces  paquets  devront  etre  dans 
un  recipient  en  bois  ou  en  carton  ondule,  ce  qui 
veut  dire  que  les  paquets  enveloppes  dans  des  boi-| 
tes  de  carton  ordinaire  ou  avec  du  papier  a  enve- 
•lopper  ne  seront  plus  acceptes. 
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Importante  assemblee  de  I'Association  des  Epiciers 


Election  des  officiers. 


J /association  des  epiciers  de  Montreal,  section 
de  l'association  des  Marchands  Detaillants  du  Ca- 
nada, a  tenu  mardi  soir,  sous  la  presidence  de  M.  J. 
A.  Debien,  president,  son  assemblee  annuelle  qui 
fut  tres  animee  et  a  laquelle  beaucoup  de  questions 
furent  discutees. 

Le  principal  ordre  du  jour  etait  cependant  ce- 
hii  de  l'election  d'un  nouveau  bureau  executif. 
Toutes  ies  elections  se  sont  faites  par  acclamation; 
celle  du  president  a  ete  l'objet  d'un  enthousiasme 
qui  dura  plusieurs  minutes.  Voici  comment  se  com- 
posera  le   nouveau  bureau  executif  de  l'association: 

President,  M.  J.  A.  Debien;  ler  vice-pres.,  M. 
Emery  Leboeuf ;  secretaire,  M.  U.  Sansregret ;  tre- 
sorier,  M.  Ernest  Lamarche;  auditeurs,  MM.  Joseph 
Dubois,  president  du  bureau,  Raoul  Cornelier  et 
Alexandre  Filion. 

M.  Lamarcbe  remplace  M.  d'Argencourt  qui  a 
decide  d'abandonner  le  commerce  de  l'epicerie  pour 
quelque  temps  et  qui  doit  entreprendre  prochaine- 
ment  un  long  voyage  dans  le  sud  des  Etats-Unis. 
Le  depart  de  M.  d'Argencourt  a  ete  vivement  senti 
de  tous  les  membres. 

L'election  de  M.  Debien  s'est  faite  dans  le  plus 
hel  entbousiasme  qu'on  a  jamais  vu  a  l'association. 
Homme  consciencieux  et  tout  aux  interets  de  l'as- 
sociation, il  a  provoque  la  confiance  des  membres 
qui  n'ont  pas  voulu  lui  faire  d'opposition  et  qui  l'ont 
forced  a  reprendre  son  importante  fonction  malgre 
que  le  titulaire,  vu  ses  nombreuses  occupations,  ait 
manifesto  le  desir  de  se  retirer. 

La  premiere  question  qui  fut  debattue  a  l'as- 
semblee  d'hier  soir,  fut  celle  de  la  fermeture  a  bon- 
ne heure.  II  s'agissait  de  savoir  si  les  epiciers  de- 
■  aicnt  protester  contre  l'attitude  recemment  prise 
par  le  consed  municipal  au  sujet  de  ce  reglement. 
Comme  on  le  sait,  le  conseil  municipal  a  adopte  un 
imendement  au  reglement  pourvoyant  a  ce  quo  les 
restaurateurs  restent  ouverts  en  depil  du  reglement 
vu  leur  genre  de  commerce  qui  ne  peut  faire  de  tort 
vux  detaillants,  soit  dans  le  commerce  de  l'epicerie, 
xi  de  tout  autre. 

Une  longue  discussion  s'est  elevee  autour  de 
-ette  question.  Le  president  expliqua  tout  d'abord 
'•  (pie  comportait  cet  amendement  adopte  par  le 
:onsei]  municipal.  Immediatement  apres  le  presi- 
lent,  M.  le  secretaire  fit  une  revue  de  ce  qu'avait 
He  cette  assemblee  du  14  octobre  et  declare  que 
'amendement  demande  que  tous  les  restaurateurs 
it  les  petits  epiciers  qui  ne  vivent  que  de  leur  com- 
nerce  et  qui  n'emploient  qu'un  commis  ou  deux 
>ouvaient  rester  ouverts  les  soirs  de  fermeture. 


Le  secretaire  fait  immediatement  remarquer 
qu'il  y  a  un  tres  grand  nombre  d'epiciers  qui  n'ont 
qu'un  commis  ou  deux  et  que  si  on  leur  permet  de 
rester  ouverts,  ce  sera  de  renverser  le  reglement 
adopte  a  grande  peine  par  tous  les  detaillants. 

chevin  Sansregret  prit  ensuite  la  parole  et 
'.i  une  revue  tres  detaillee  de  ce  qu'avait  ete  cette 
assemblee  du  conseil  et  expliqua  qu'il  avait  ete  dis- 
sident sur  cette  question.  II  rappelle  aussi  tout  le 
travail  qu'ont  du  se  donner  les  marchands  detail- 
leurs  pour  faire  adopter  ce  reglement  et  il  fait  l'c  - 
3  epiciers  de  l'avoir  pratiquement  redige\  II 
dit  ensuite  que  la  commission  administrative  avait 
cepi  ndant  decide  de  ne  pas  changer  d'attitude  sur 
la  question  de  la  fermeture  a  bonne  heure  et  qu'elle 
n'avaii  encore  rien  decide  au  sujet  de  cet  amende- 
ment adopte  par  le  conseil  municipal.  Le  conseil  ne 
peut  pas  forcer  la  main  a  la  commission  administra- 
tive el  si  celle-ci  decide  de  ne  pas  changer  d'attitu- 
de a  ce  sujet,  il  n'y  a  pas  lieu  de  craindre. 

M.  Sansregret  parla  ensuite  de  la  question  de 
la  rente  des  legumes  a  la  pesee  ainsi  que  du  juge- 
menl  du  juge  Duclos  au  sujet  du  "test  case"  fait  par 
les  restaurateurs  relativement  au  reglement  de  la 
Eermeture  a  bonne  heure.  II  lit  une  resolution  adop- 
tee par  le  bureau  de  .Montreal  de  I'Association  des 
Marchands  Detaillants  qui  declare  que  le  reglement 
devrait  etre  mis  en  vigueur  tel  qu'il  est  presente- 
ment  r£dig 

M.  Kipnis  se  demande  pourquoi  adopter  une 
resolution  alors  que  le  reglement  n'est  pas  encore 
mis  en  vigueur  par  les  auioritos  de  la  police.  II  cite 
le  cas  de  plusieurs  restaurateurs  qui,  derriere  un 
in.  conservent  des  produits  d'epicerie  et  qui  ne 
se  genent  pas  pour  en  vendre  apres  les  heures  re- 
glementaires. 

M.  J.-D.  Boilenu.  revenant  a  la  question  des 
commis.  declare  que  cinquante  pour  cent  des  epi- 
ciers et  des  restaurateurs  n'ont  pas  plus  de  un  ou 
deux  commis.  ("'est  done  dire  que  la  moitie  des 
commercants  pourront   rester  ouverts. 

A  la  fin,  M.  J.-R.  Leo  Avotte,  seconde  par  toute 
1'assemblee,  excepte  M.  Pierre  Filion,  qui  se  declare 
dissident,  a  propose  l'adoption  de  la  resolution  sui- 
vante: 

"II  est  resolu  par  la  section  des  epiciers  de  I'As- 
sociation des  Marchands  Detaillants  du  Canada, 
que  tous  les  membres  de  cette  section  protestent 
energiquement  contre  l'attitude  prise  par  le  conseil 
municipal  relativement  a  un  amendement  au  regle- 
ment de  la  fermeture  a  bonne  heure,  adopte  par  la 
majorite  du  conseil  municipal". 
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M.  Filion  expliqua  en  quelques  mots  les  raisons 
qui  le  font  enregistrer  comme  dissident.  II  declare 
qu'il  a  toujours  ete  contre  le  reglement  de  la  ferme- 
ture  a  bonne  heure  et  qu'il  veut  la  liberte  pour  tous 
sur  ce  sujet. 

L'assemblee  discuta  ensuite  de  la  question  du 
prix  de  detail  de  la  biere.  Le  comite  nomme  a  cet 
effet  pour  rencontrer  les  brasseurs  de  Montreal  fit 
rapport  et  declara  que  tout  marchait  a  souhait  au 
sujet  de  ces  negociations.  Suivant  certaines  decla- 
rations faites  hier  soir  il  appert  que  tout  le  trouble 
vient  des  embouteilleurs,  mais  on  declara  que  les 
brasseurs  allaient  prendre  des  mesures  afin  d'y  re- 
medies 

Le  rapport  du  comite  fut  accepte  et  laisse  sur 
la  table  pour  plus  ample  discussion. 

On  fit  ensuite  des  elections  qui  furent  suivies 
de  quelques  mots  de  remerciements  des  elus. 

On  reprit  ensuite  la  discussion,  incidemment, 
sur  la  question  de  la  fermeture  a  bonne  heure  par 
la  presentation,  par  un  comite  special,  du  rapport 
au  sujet  d'une  entrevue  proposee  avec  le  chef  de 
police  Belanger  au  sujet  de  la  mise  en  vigueur  du 
reglement.  Aucune  entrevue  n'a  encore  eu  lieu, 
ayant  ete  deferee  apres  le  jugement  du  juge  Duclos. 
Celui-ci  est  maintenant  public  et  l'entrevue,  suivant 
la  suggestion  de  l'echevin  Sansregret,  aura  Leu  pro- 
chainement. 

Sur  la  suggestion  de  M.  Alexandre  Filion,  le 
comite  de  regie  aura  maintenant  deux  assemblies 
regulieres  par  mois;  la  premiere  aura  lieu  dans  la 
semalne  qui  suivra  l'assemblee  mensuelle  et  la  se- 
conde  dans  le  cours  de  la  semaine  precedant  cette 
assemble  mensuelle.  Ainsi  toutes  les  questions 
pourront  etre  preparees  a  l'avance  et  la  discussion 
rendue,  de  ce  fait,  plus  prompte. 

Apres  l'adoption'd'un  vote  de  remerciements 
aux  deux  officiers  sortant  de  change,  MM.  L.  O. 
d'Argenccurt  et  J.  E.  Cusson,  ex-premier  vice-pre- 
sident, l'assemblee  fut  ajournee. 


L'ASSOCIATION    DES    MARCHANDS-DETAIL- 

LANTS  ET  LA  QUESTION  DE  LA  VENTE 

DU  SUCRE  AU  DETAIL. 


Nous  reproduisons  ci-apres  copie  du  memoire 
presente  au  Tribunal  du  Commerce  par  l'Executif 
Federal  de  l'Association  des  Marchands  Detalllants 
du  Canada  Inc. 
A  Son  Honneur  le  juge  Robson  et  aux  membres  du 

Tribunal  de  Commerce,  a  Ottawa. 
Messieurs, 

Du  fait  que  le  present  ordre  qui  a  ete  etabli  par 
votre  tribunal  relativement  au  taux  fixe  pour  la 
vente  du  sucre  au  detail  n'est,  a  notre  avis,  satis- 
faisant  ni  pour  le  commerce  de  detail  ni  pour  le  pu- 
blic, et  comme  il  est  l'objet  de  quantite  de  critiques 


de  la  part  des  marchands-detaillants  et  de  la  presse 
de  tout  le  Canada,  nous,  comme  representants  des 
membres  du  Conseil  executif  de  l'Association  des. 
Marchands  Detaillants  du  Canada,  desirons  pre- 
senter nos  vues  concernant  cette  matiere,  devant 
votre  tribunal,  dans  le  but  d'ameliorer  la  situation 
presente. 

D'abord,  qu'il  nous  soit  permis  de  dire  que  nous 
regrettons  que  vous  ne  donniez  pas  au  commerce 
de  detail  du  Canada  la  meme  opportunite  de  pre- 
senter ses  vues  devant  vous,  comme  vous  l'avez  fait 
pour  les  raffineurs,  et  a  ce  propos,  nous  tenons  a 
falre  remarquer  que,  tandis  qu'il  y  a  une  relation 
etroite  entre  les  manufacturiers  ou  les  producteurs, 
et  les  commerces  de  gros  et  de  detail  auxquels 
maintes  choses  et  interets  sont  communs  du  fait  de 
leurs  circonstances  particulieres,  ils  sont  tout  a  fait 
distincts,  et  pour  cela  nous  aimerions  a  vous  souli- 
gner  la  necessite  qu'il  y  a  de  ne  pas  accepter  les 
manieres  de  voir  d'une  quelconque  des  branches  de 
commerce  ci-dessus  mentionnees  comme  represen- 
tant  n'importe  quelle  ligne  particuliere,  mais  bien 
de  laisser  a  chacune  le  soin  d'y  repondre.  Nos  inte- 
rets sont  ceux  des  distributeurs  au  detail,  et  a  ce 
tltre  nous  serious  heureux  de  vous  fournir  toute  in- 
formation relative  a  n'importe  quelle  ligne  du  com- 
merce de  detail,  ce  dernier  comprenant  a  peu  pres 
cinquante-cinq  sections  en  tout.  Notre  Association 
represente  le  commerce  de  detail  d'un  ocean  a  l'au- 
tre,  et  n'est  pas,  par  consequent,  confine  a  quelque 
district  local  particulier. 

En  examinant  l'ordre  que  vous  avez  promulgue 
concernant  la  vente  du  Sucre,  nous  voyons  que 
vous  avez  donne  aux  raffineurs  un  profit  plus  fort 
qu'ils  n'en  avaient  depuis  quelque  temps,  a  notre 
connaissance. 

Vous  avez  donne  au  commerce  de  gros  une 
permanence  de  prix  qu'ils  n'avalent  jamais  eue 
avant,  et  vous  avez  reduit  le  profit  de  l'epicier  en 
detail  et  rendu  tel  que  la  vente  complete  du  sucre 
au  detail  est  absolument  unprofitable. 

Apres  avoir  examine  la  chose  serieusement. 
nous  voyons  que  le  plus  bas  cout  des  depenses  cou- 
rantes  encourues  par  l'epicier  en  detail  est  de  IS '  _. 
pour  100;  et  par  consequent,  la  fixation  par  votre 
tribunal  d'un  centin  par  livre  comme  profit  sur  le 
sucre  cause  une  perte  pour  chaque  epicier  en  detail 
sur  chaque  livre  de  sucre  qu'il  vend.  Nous  n'avons 
pas  besoin  de  vous  rappeler  que  les  sacs  en  papier  j 
ont  vu  leur  prix  augmenter,  de  meme  que  la  ficelle 
et  aussi  bien  que  les  salaires  des  commis,  le  lover 
et  autres  depenses. 

L'ordre  edicte  par  votre  tribunal  a  eu  pour 
effet  d'engager  un  certain  nombre  de  gens  a  essayer 
d'acheter  du  sucre  en  plus  grosses  quantites  qu'a- 
vant,  des  gens  demeurant  a  la  campagne  telepho- 1 
nant  meme  a  leur  epicier  de  leur  envoyer  un  sac  de 
sucre  a  leur  maison  de  ville.     Ce  sucre  aurait  tres 
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)ien  pu  etre  dlvise  en  petits  lots,  ce  qui  aurait  ac- 
•ommode  plus  de  clients  pendant  la  periode  de  ra- 
ete  du  sucre.  Les  epiciers  aussi  desirent  savoir 
5'ils  ont  le  droit  de  refuser  de  vendre  du  sucre  aux 
Grangers  de  maniere  a  pouvoir  garder  cette  com- 
nodite  pour  leurs  clients. 

A  notre  avis,  si  l'ordre  institue  par  votre  tribu- 
lal  ne  permettant  au  detaillant  qu'une  cent  de  pro- 
it  par  livre  est  mis  en  vigueur,  cela  aura  pour  effet 
le  porter  les  epiciers  a  encourager  la  vente  de  sucre 
m  plus  fortes  quantites  de  facon  a  le  tenir  avec 
)rofit,  et  ceci  implique  que  les  gens  riches  obtien- 
lront  du  sucre  au  detriment  des  pauvres. 

II  n'a  pas  ete  question  dans  l'Ordre,  si  le  centin 
le  profit  affecte  le  prix  des  sucres  de  fantaisie,  tels 
iue  sucre  en  pain,  sucre  en  morceaux,  sucre  pulve- 
•ise,  etc. 

Quelques  raffineurs  ont  des  prix  differents.  Par 
xemple,  Redpath  charge  30  cents  de  moins  que  les 
mtres  raffineurs,  et  nous  somnies  desireux  de  sa- 
oir  si  les  differents  sucres  produits  par  les  diffe- 
ents  raffineurs  doivent  etre  gardes  dans  des  nV:- 
)ients  separes  et  differents  et  si  des  prix  differents 
loivent  etre  charges  aux  consommateurs.  Nous 
ihnerions  aussi  a  savoir  a  quel  prix  la  livre  les  epi- 
•iers  devraient  vendre  le  sucre  par  lots  d'une  livre 
[uand  il  coute  $11.23  les  100  livres. 

Nous  desirons  appeler  votre  attention  aussi 
ur  le  fait  que  depuis  que  votre  tribunal  a  place  des 
•estrictions  sur  la  vente  du  sucre  au  detail,  les  raf- 
ineurs  ont  augmente  par  deux  fois  le  prix  du  sucre 
lux  consommateurs  —  de  45c  les  100  livres  la  pre- 
niere  fois  et  60c  les  100  livres  la  seconde  fois. 

En  presentant  notre  cas  devant  votre  tribunal, 

ions  desirons  dire  que  l'epicier  en  detail  qui  est  le 

ributeur  du  sucre  au  detail,  est  une  partie  de  hi 

•omniunautr  aussi  essentielle  que  toute  autre  clas- 

ie,    et   qu'il    ne    peut    etre   remplace    par    d'autres 

noyens  Ce  distribution  qui  soient  aussi   eronomi- 

lues.    Le  paiement  de  ses  services  devrait,  en  con- 

:equence,  recevoir  une  consideration  egale  a  celle 

uirtee  aux  autres  classes,  et  avec  des  depenses  re- 

?ulieres  en  moyenne  de  1 8  >/-  pour  100,  par  tout  le 

'anada,  il  est  absolument  impossible  pour  lui  de 

listribuer  le  sucre  a  un  profit  moindre  de  20  pour 

100,  en  sus  du  prix  coutant,  et  nous  demandons  res- 

)ectueusement  a  votre    tribunal    de  voir  a  ce    que 

tous  obtenions  justice  a  ce  sujet,  et  qu'on  ne  nous 

temande  pas  de  vendre  du  sucre  a  meilleur  marche 

[ue  le  dit  ixnircentage,  ce  que  nous  faisons  a  pre- 

ent  (Mi  vertu  de  l'Ordre  impose  par  votre  tribunal. 

Nous    regrettons  vivement    de  n 'avoir  pis    eu 

-ion  de  discuter  de  la  chose  avec  vous,  avant 

iue  l'ord'-e  ne  soit  mis  en  vigueur.  mais  a  present 

iue  nous  vous  avons  soumis  notre  cas  et  donne  des 

aits,  nous  sommes  persuades  que  vous  reccmnai- 

rez  le  bien-fonde  de  nos  reclamations  et  que  vous 

ransformerez  l'Ordre  aim  de  nous  rendre  justice. 


QUEL 
DELSCIEUX 

BONBON ! 


'On    ne    peut    s'en    rassasier". 


Est-ce  vous  qui  avez  fait  de  gros  profits  la  saison 
darnicrc  !  Quelqu'un  en  a  fait  pares  qu3  les  ven- 
tes  du   Patterkrisp  ont  etc  enormes. 

La  damande  pour  des  bonbons  augmente  conti- 
nuellement.  D'un  ocean  a  I'autre  un  gros  volume 
de  commandes  repetees  est  venu  a  notre  fabrique 
— prouvant  hors  de  tout  doute  q;ue  le  Patterkrisp 
occupe  le  prem:er  rang  comme  bonbon  facile  a 
vend  e. 

Ne  laissez  pas  passer  votre  chance!  Prenez  en 
stock  le  Patterkrisp.  II  suffit  de  mettre  Patter- 
krisp en  etalage  pour  le  vendre.  Par  une  publi- 
city continuelle  et  systematique  dans  tout  le  Do- 
minion nous  coop^rons  avec  nos  vendeurs  et  nous 
creons  une  demande  publique  plus  considerable 
pour   le    Patterkrisp. 

De  la  littorature  d'annonce  interessante,  des  car- 
tas d'etalage  et  des  garnitu.es  de  vitrine.  des  car- 
tes d'etalage  de  magasin,  des  pancartes — tous  des 
accessoires  de  ventes  qui  seront  un  actif  pour 
votre  magasin  —  sont  a  votre  disposition:  vous 
n'avez  qu'a  les  demander.  Procurez-les-vous  et 
servez-vous-en,  les  resultats  seront  superbes  pour 
vous. 

Ecrivez-nous  ou  a  votre  marchand  de  gros  pour 
tous  les  renseignements  dont  vous  pourriez  avoir 
besoin. 


Unite  de 

Cartons  de 

Cartons  de 

15  lbs. 

1  z  lbs.. 

3  onces 

Prix. 

la  douz. 

les  2  douz 

F.A.B.    Montreal 

.  .      .33 

$2.40 

$1.90 
1.95 

Livre   a    Test   de    Montrdal 

.34 

2  50 

The  Patterson  Candy  Co. 


Limited 
TORONTO.       ONTARIO 
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Les  revendlcations  ci-dessus  sont  faites  respec- 
tueusement. 

Signe:  E.  M.  TROWERN, 
Secretaire  du  Conseil  executif  federal  et  du  Bureau 

federal  de  l'Association  des  Marchands-Detail- 

lants  du  Canada,  Incorporee. 

A  moius  que  le  jugement  rendu  par  le  tribunal 
du  commerce  concernant  les  profits  sur  la  vente  du 
sucre  que  les  marchands  en  detail  sont  supposes 
faire  ne  soit  modifie,  nous  ne  serions  pas  surpris 
de  voir  avant  longtemps  un  grand  nombre  de  mar- 
chands en  detail  cesser  la  vente  de  cet  article  de 
premiere  necessite.  Personne  ne  peut  les  forcer  de 
tenir  en  magasin  un  article  quelconque  et  de.  le 
faire  vendre  a  perte.  Fixer  les  prix  d'une  maniere 
arbitraire  n'est  pas  toujours  un  remede.  II  y  a  une 
protection  pour  le  public. 


COMMENT  JE  FERAIS  DE  LA  PUBLICITE  SI 
J'ETAIS  CORDONN1ER 


(suite- de  la  page  38) 


que  je  leur  ai  donne.  Supposons  maintenant  que 
j'ai  refuse  a  ces  dames,  comme  je  connais  certains 
marchands  qui  le  font.  Que  je  leur  aie  dit  que  ce 
n'etait  pas  une  bonne  publicite,  qu'en  serait-il  re- 
sulte?  Elles  seraient  parties  contrariees.  Elles 
n'auraient  ete  nullement  d'humeur  a  recommander 
mon  magasin.  J'aurais  perdu  leur  confiance.  J'au- 
rais  perdu  beaucoup  plus  que  la  valeur  de  l'annon- 
ce  dans  le  programme  et  il  y  a  encore  des  mar- 
chands   qui   vous  diront  que   la   publicite  dans  les 

programmes  ne  paie  pas C'est  certainement 

vrai  si  l'on  se  place  a  un  point  de  vue  restreint.  Par 
"point  de  vue  restreint"  je  veux  dire  de  voir  sim- 
plement  les  affaires  que  peut  rapporter  directe- 
ment  l'annonce.  II  faut  aussi  considerer  la  publici- 
te qui  provient  d'ailleurs  que  les  voies  ordinaires 
au  point  de  vue  de  la  confiance.  Et  les  program- 
mes rentrent  dans  cette  categorie. 

Un  autre  bon  moyen  d'annoncer  est  de  pren- 
dre interet  a  quelque  entreprise  particuliere  a 
votre  ville,  en  dehors  de  votre  magasin.  Si  vous 
avez  une  equipe  de  baseball,  par  exemple,  eutrez 
dans  le  comite  d'organisation  et  faites  du  bruit  au- 
tour  de  votre  equipe.   Di:es  dans  vos  annonces  que 


votre  ville  possede  la  meilleure  equipe  dans  sou 
genre.  Offrez  une  coupe  en  argent  qui  sera  dispu- 
ted dans  les  series.  Placez  cette  coupe  dans  votr 
vitrine  avec  une  etiquette  expli quant  ce  que  c'ee 
et  que  c'est  vous  qui  la  donnez.  Ces  coupes  ne  cot 
tent  pas  cher  et  constituent  une  tres  bonne  publi- 
cite. J'ai  cite  le  baseball  comme  exemple.  On  peut 
faire  la  mevue  chose  pour  une  equipe  de  football  de 
crosse,  ou  de  hockey  ou  de  quelque  autre  sport  en' 
faveur  dans  yoitre  ville.  Cela  vous  met  en  eviden- 
ce parmi  le  public  et  c'est  de  la  bonne  reclame.  Le 
public  et  les  joueurs  feront  tous  de  la  publicite 
pour  vous. 

Passons  maintenant  a  l'ecole.  Assurez-vous  la 
cooperation  des  professeurs  en  leur  faisant  croire 
qu'ils  se  sont  assures  votre  cooperation.  Suggerez- 
leur  de  preparer  un  concert  a  la  fin  de  l'annee  sco- 
laire,  ou  a  toute  autre  epoque  quelconque,  en  leur 
demandant  d'avoir  a  ce  concert  un  concours  de 
diction.  Demandez  aux  professeurs  d'entrainer 
leurs  eleves  pendant  l'annee  scolaire  avec  l'idee 
que  le  concours  aura  lieu  au  concert  annuel.  Of- 
frez des  medailles  ou  des  coupes  ou  tous  autres 
prix  qui  puissent  convenir  en  l'occurence.  Vous 
pouvez  exposer  ces  prix  dans  votre  vitrine  une  cou- 
ple de  semaines  avanti  le  concert  et  ils  exciteront 
beaucoup  d'interet.  Mais  le  plus  interessant  pour 
vous  ce  sera  que  les  enfants  parleront  de  vous  et 
des  prix  que  vous  offrez  et  lorsque  les  enfants  par- 
lent  de  vous,  c'est  la  meilleure  forme  de  reclame 
que  vous  puissiez  avoir.  Faites  faire  des  cliches  de 
ces  prix  et  faites  les  paraitre  dans  vos  annonces 
dans  les  journaux.  Tout  le  monde  s'y  interessera 
et  cela  encouragera  le  talent  oratoire  autant  que 
cela  vous  fera  de  publicite. 

Vous  pouvez  egalement  offrir  en  prix  une 
paire  de  chaussures  pour  la  fille  et  le  garcon  qui 
remporteront  le  meilleur  succes  a  l'examen  d'en- 
tree  a  l'ecole  superieure.  Assurez-vous  que  les  pro-  j 
fesseurs  en  soient  informes  assez  tot  pour  en  pre- 
venir  leurs  eleves.  Une  paire  de  chaussures  a  au- 
jourd'hui  une  valeur  tres  appreciable  pour  un  gar- 
con  ou  une  fille,  mais  si  vous  considerez  qu'elle  va 
vous  faire  de  la  reclame  pendant  plus  de  six  mois 
dans  l'annee,  vous  devez  admettre  que  ce  mode  de 
publicite  est  veritablement  bon  marche  pour  vous. 


Tout   le   monde    connait,    Tout   le   monde    achete 


Demande 
considerable 


EG 


RIGA 


99 


Vente 
assuree 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.    Garnissez  done  vos  stocks 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatif 

/"•  .  contre  ce  terrible  fleau. 

VOmiXier^aniS  Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


Avis   aux 
ner^i 

SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,    40    RUE     PLESSIS,    MONTREAL. 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


Mercredi  soir,  le  22  octobre   1919. 

Les  prix  des  pores  se  sont  conside- 
rablfciment  affermis,  les  tendances  qui 
se  sont  manifestoes  sur  les  marches 
exterieurs  ont  eu  leur  repercussion 
ici.  Les  pores  vivants  choisis  sont 
encore  cotes  a  $18  et  les  offres,  bien 
que  limitees  ont  ete  vite  prises.  Les 
viandes  preparees  et  cuites  sont  tres 
actives  et  les  prix  n'ont  pas  change. 
Le  saindoux  est  plus  ferme,  le  ton 
etant  plus  fort  par  suite  de  I'affer- 
missement  des  prix  des  pores.  Le 
choix  des  cotations  locales  est  plus 
considerable.  La  graisse  vegetale  res- 
te  sans  changement,  de  meme  que  la 
margarine.  Le  beurre  de  cremerie  se 
vend  deux  centins  plus  cher  et  un 
commerce  considerable  d'exportation 
est  fait  aux  Etats-Unis.  Tout  indique 
que  les  prix  du  fromage  peuvent  mon- 
ter,  I'encherissement  des  acheteurs 
etant  actif  et  des  prix  d'achat  plus 
eleves  etant  payes.  Les  oeufs  sont 
tres  fermes  et  les  oeufs  strictement 
frais  rares.  Le  marche  des  volailles  a 
ete  actif  cette  semaine  et  les  cota- 
tions du  poisson  —  surtout  la  morue 
et  le  haddock,  sont  a  la  baisse.  Les 
affaires  ont  ete  actives. 
LES    MARCHES    DES    PORCS    PLUS 

FERMES;     LES    LOTS    CHOISIS 
SE   MAINTIENNENT  A  $18 

Viandes  fraiches.  —  Les  tendances 
au  cours  de  la  semaine  ont  ete  plus 
fermes  pour  les  pores  et  les  condi- 
tions ici  sont  semblables  a  celles  des 
autres  centres  canadiens,  en  ce  que 
regarde  les  prix.  Les  livraisons  ont 
ete  plus  petites  et  les  pores  de  la 
meilleure  variete  se  vendent  facile- 
ment  aux  pleins  prix. 

Bien  que  le  mouvement  du  betail 
soit  stable,  il  ne  parait  pas  avoir  ete 
lourd.   Les   prix  sont  tres  stables. 

Nous  cotons: 
Pores  vivants 18.00 

Pores   prepares — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 


65-90  lbs 

26.50 

27.00 

Truies    (pesantes)    .    . 

22.00 

23.00 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore 

0.33 

Gigot  de  pore   (trimme) 

0.37 

Longes    (trimmers)    .    . 

0.37 

Longes   (non  trimmers) 

0.33 

Cfites,  Spare 

0.23 

0.24 

Epaules  (trimmers)    .    . 

0.29 

Saueisse  de  pore  (pure) 

0.26 

Saucisse  de  ferme  .    .   . 

0.22 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derriere    .     . 

0.26 

0.27 

Quartiers  devant    .    .    . 

.     0.14 

0.16 

Longes    .    . 

0.34 

•COtes 

0.25 

Chucks  

0  14 

Handles 

0.22 

0.25 

(Vaches) — 

Quartiers  derriere  ....     0.20  0.22 

Quartiers  devant    ....     0.12  0.14 

Longes 0.27 

C6tes 0.23 

Chucks 0.11 

Hanches 0.18 

Veaux  (suivant  quality    .     0.22  0.28 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb 0.23 

Mouton 0.16 

LES  BONNES  VIANDES  PREPA- 
REES   SE    VENDENT    BIEN 

Viandes  preparees.  —  Le  mouve- 
ment des  jambons  fumes  a  ete  tres 
considerable  et  a  des  prix  qui  indi- 
quent  un  ton  plus  stable  que  celui 
de  la  semaine  derniere.  Avec  les  prix 
des  pores  affermis,  il  n'est  pas  proba- 
ble que  les  marches  immediats  pour 
les  viandes  preparees  declinent  beau- 
coup.  Les  stocks  sont  suffisants  pour 
repondre   a   tous    les    besoins. 

Nous   cotons: 

Viandes  preparees — 

Jambons: 

Medium,  fum6s,  la  lb — 

(Poids)    12-14    lbs 0.40* 

14-20 0.39     0.40 

20-25 0.37 

25-35 0.29 


Plus  de  35  lbs    

....     0.28 

Bacon — 

Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

quality)         , 

0.44     0.52 

Windsor 

....     0.51 

Cottage  rolls 

....     0.35 

Jambon  Picnic 

....     0.29 

Pore  en  baril — 

Canadian    short   cut     (lb.) 

morceaux  30-40    .... 

....    60.00 

Dos.  clear  fat  (bbl.)  mor- 

ceaux 40-50 

....    63.00 

Pore,  lourd    (baril)    .    .    . 

....    51.00 

Boeuf  (plate) 

....   32.00 

Boeuf  (mess) 

....    32.00 

Pore  engraisse'  aux  feves  . 

48.00 

LA    DEMANDE    EST    BONNE    POUR 

LES    VIANDES    CUITES    ET 

LES    JAMBONS 

Viandes  cuites.  —  A  des  cotations 
qui  montrent  peu  ou  pas  de  change- 
ment sur  la  base  de  la  semaine  der- 
niere, la  demande  est  tres  satisfai- 
sante  pour  les  viandes  cuites  et  les 
jambons  rotis  en  particulier.  La  faci- 
lite  des  tendances  qui  s'est  manifes- 
tee  depuis  quelque  temps,  semble  ar- 
retee  pour  le  moment,  la  fermete  du 
marche  des  pores  etant  un  facteur 
dans  cette  condition. 

Nous   cotons: 

Tete  en  fromage 0.13* 

Langue  de  boeuf  en  gel^e,  choix  0.59 

Langue  de  pore  en  gel6e  .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.    .    .    .  0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  rotis 0.60 

Jambons,  cuits 0.58 

Epaules,  roties 0.45 

Epaules,    bouillies 0  44 


Pat<§s  de  pore   (douz.)    ....     0.80 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15     0.19 

LE  TON  DU  SAINDOUX  EST  PLUS 
FERME;     IL    SE    VEND    BIEN 

Saindoux.  —  Le  ton  est  decidement 
plus  ferme  cette  semaine  et,  naturel- 
lement,  on  I'attribue  a  la  fermete  ma- 
nifeste  des  marches  des  pores.  Les 
stocks  sont  suffisants,  mais  il  y  a  une 
demande  active  et  les  consomma- 
teurs  semblent  preferer  ce  produit  a 
certains  des  succedanes,  un  mar- 
chand  de  provisions  en  gros  decla- 
rant que  le  mouvement  du  saindoux 
chez  lui  indiquait  clairement  cela.  On 
remarquera  que  le  choix  des  cota- 
tions est  plus  grand  et  un  peu  plus 
eleve. 

Nous   cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .  .  0.31     0.31* 

Tinettes.  50  lbs.  la  lb.   .  .  0.31*  0.32 

Seaux,   20   lbs.  la  lb.    .  .  0.31*  0.32 

Morceaux,  l  lb.,  la  lb.  .  .  0.33*  0.34 

PAS  DE  HAUSSE,  MAIS  LA  GRAIS- 
SE   VEGETALE    EST    FERME 

Graisse  Vegetale.  —  Le  marche  bien 
que  sans  changement  de  prix  est  plus 
ferme,  et  rien  ne  laisse  prevoir  des 
declins.  Les  ventes  sont  tres  satis- 
faisantes,  mais  comme  la  difference 
du  prix  entre  le  saindoux  et  cette  com- 
modite  n'est  pas  considerable,  les 
ventes  sont  moins  considerables  qu'el- 
les  ne  le  sont  quand  cette  difference 
est   plus   grande. 

Nous   cotons: 

Tierces.   400   lbs,    la   lb 0.29 

Tim  it.  s,   50  lbs 0.29}  0.29* 

Seaux,  20  lbs.  la  lb.  .    .    .     0.30  0.30* 

Morceaux    de    1    11).    la    lb 0.32 

RIEN    D'INTERESSANT  SUR    LE 
MARCHE   DE   LA   MARGARINE 

Margarine:  —  La  vente  de  la  mar- 
garine sera  plus  considerable  lorsque 
la  temperature  sera  definitivement  au 
froid.  Actuellement,  la  vente  est  rai- 
sonnable,  et  Ton  s'attend  a  ce  que  le 
produit  soit  en  demande  populaire  sur 
ce  marche.  Les  approvisionnements 
sont  suffisants  pour  repondre  aux  be- 
soins du  commerce. 

Margarine: 
En     moules.     suivant     la 

qualite.    la    lb 0.35     0.39 

En    tinettes       suivant    la 

qualite,   la  lb 0.31     0.34 

LE  PRIX  DU  MEILLEUR  BEURRE 
MONTE  DE  DEUX  CENTS. 
Beurre.  —  Avec  la  demande  des 
points  exterieurs  plus  vive,  et  avec 
des  prix  superieurs  meme  a  ceux  ob- 
tenus   ici,  le  marche   local   a  monte  de 
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deux  cents  pour  le  beurre  de  cremerie. 
Une  grande  quantite  de  beurre  de  cre- 
merie est  expedie  aux  Etats-Unis  et 
le  ton  est  decidement  fort.  Les  prix 
du  gros  memes  ont  monte  de  1  7-8c. 
la  lb.  La  concurrence  parmi  les  ache- 
teurs  est  vive.  Les  arrivages  accusent 
une  diminution  et  les  perspectives  ten- 
dent  vers  une  autre  avance. 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 
Cremerie  pasteurise  .    .    .     O.6I4  0.62 
Le  meilleur  cremerie    .    .     0.60J  0.60f 
Bon   cremerie    .'....     0.59*  0.59f 
Le  meilleur  de  ferme  .    .     0.53     0.54 
LE  FROMAGE  VA-T-IL  MONTER;   LA 

CONCURRENCE  ENTRE  ACHE- 
TEURS  EST  VIVE 

Fromage.  —  II  ne  serait  pas  eton- 
nant  de  voir  monter  le  prix  du  froma- 
ge, car  une  vive  concurrence  entre  les 
acheteurs  a  amene  la  hausse  des  prix 
pour  les  livraisons  immediates.  La 
demande  pour  la  consommation  locale 
est,  dit-on,  tres  satisfaisante  et  les 
prix  sont  maintenus  fermes  sans  chan- 
gement. 

No.  1,  la  lb 0.25 

No.  2,  la  lb 0.244 

No.  3.  la  lb 0.24 

LES    PRIX    DES   OEUFS   SONT    FER- 
MES   MAIS    LES   OEUFS 
FRAIS  RARES. 

Ceufs.  —  Le  ton  du  marche  est  tres 
fort,  bien  qu'il  n'y  ait  pas  de  change- 
ment  de  prix  a  enregistrer.  Les  oeufs 
d'entreposage  arrivent  actuellement 
au  consommateur  en  plus  grande  quan- 
tite, car  les  arrivages  des  oeufs  stric- 
tement  frais,  naturellement,  ont  dimi- 
nue  et  ce  ne  sera  pas  avant  le  mois  de 
novembre  qu'une  livraison  considera- 
ble de  ces  oeufs  ne  sera  faite. 

Oeufs  strictement  frais    .  0.68  0.70 

De  choix 0.62  0.63 

No  1 0.56  0.59 

No  2 .    .    .  0.52  0.54 

LA  DEMANDE  UN  PEU  MEILLEURE 
POUR    LES   VOLAILLES 
DES     FETES 
Volailles.  —  Elle  a  ete  considerable, 
bien    que    pas    excessive,    la    demande 
pour  les  volailles,  les  dindes  et  les  vo- 
lailles    de     choix     etant     au     premier 
rang,  bien  que  les  oies  et  les  canards 
se  soient  vendus  activement.      Les  ar- 
rivages   ont    ete     raisonnables    et    les 
prix    sont    nominaux    en     un    sens,    la 
qualite    du    produit    exigeant    la    selec- 
tion    du     stock     par     les     producteurs 
lorsqu'il   arrive. 
Poulets,    "broilers"    .     .     .     0.20     0.23 

Poulets 0.20     0.25 

Vilailles,  grosses  ....  0.22  0.24 
Volailles,  petites    ....     0.15     0.18 

Roasters 0.15     0.17 

Cannetons 0.17     0.22 

Canards 0.15     0.16 

Oies 0.15     0.20 

Dindes 0.35 

LA     MORUE     PLUS     FACILE;      UNE 
GROSSE   SAISON    EN    PERS- 
PECTIVE. 
Poisson.  —  On  rapporte  un  commer- 


ce actif  pour  le  poisson,  et  tout  ce 
qu'il  faut  pour  assurer  le  commerce 
d'une  demande  stable  c'est  une  tem- 
perature plus  froide.  Un  ton  plus  fa- 
cile regne  pour  la  morue  ainsi  que 
pour  le  haddock,  les  stocks  de  ces 
deux  varietes  de  poisson  etant  plus  li- 
bres. 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11     0.12 

Dore 0.20 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr6par£es) 0.13 

Gaspereaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12     0.13 

Filet  de  haddies 0.20 

Haddock 0.09 

Fletan,  Est 0.24 

Fl<§tan,  Ouest 0  23     0.24 

Morue,  tranchee    ....     0.10     0.12 
Morue  pour  le  march6    .     0.07     0.08 

Carrelets 0.08     0.10 

Crevettes 0.35     0.40 

Homards  vivants 0.35 

Petit  brochet  (pike),  la  lb 0.13 

Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.25     0.26 

Saumon  de  Gasp6  ....     0.28     0.30 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.14     0.15 

Poisson   blanc 0.17     0.18 

Truite  de  russeaux   .    .    .     0.38     0.40 

Poisson  fume 

Haddies,   BXs,   la   lb.    .    .     0.12  0.13 

Filets 0.18 

Bloaters,  la  boite 2.00 

Kippers 2.25 

L'EPICERIE. 

Bien  qu'il  y  ait  eu  un  volume  satis- 
faisant  d'affaires  au  cours  de  la  se- 
maine,  il  n'y  a  pas  de  surplus  d'achats, 
le  commerce  n'achetant  que  pour  ses 
besoins  immediats.  II  y  a  eu  quelques 
avances  de  prix  et  I'item  important 
sur  la  liste  a  ete  une  hausse  de  25c  le 
quintal  sur  les  sucres  raffines  et  mous 
de  la  St.  Lawrence  Refineries.  Les 
autres  raffineries  n'ont  pao  change 
encore  leurs  prix,  mais  le  marche  est 
tres  ferme.  L'huile  pour  la  cuisine, 
connue  sous  le  nom  de  Mazola,  a  bais- 
se de  prix.  Les  cigarette  et  la  poudre 
a  pate  se  vendent  plus  cheres.  Les 
houblons  et  la  sauce  a  viande  ont 
monte  de  prix  tandis  qu'une  marque 
bien  connue  de  lessive  a  baisse  de 
prix.  Des  prix  reduits  sont  egalement 
en  vigueur  sur  quelques-unes  des  sou- 
pes  de  Clark.  Des  prix  de  la  recolte 
nouvelle  sont  annonces  par  un  mar- 
chand  de  gros  sur  le  ble  d'lnde  et  les 
tomates  et  ces  prix  montrent  une  bais- 
se. Les  feves  sont  fermes,  avec  les  ave- 
lines  plus  cheres.  Les  fruits  sees  sont 
plus  faciles  sur  les  marches  exte- 
rieurs.  Les  riz  sont  stables  et  tres 
fermes.  Les  sirops  de  canne  sont 
montes  de  25c  le  quintal  en  barils  et 
en  demi-barils  seulement.  Le  ton  du 
marche  de  la  melasse  est  beaucoup 
plus  fort  et  une  avance  pourrait  venir 
en  force.  Les  thes  et  les  cafes  sont 
forts,  et  une  marque  de  cacao  et  de 
chocolat  a  monte  de  prix.    On  s'attend 


prix 
ont 


bientot  a  une  baisse  des  prix  de  I'a- 
voine  roulee.  Les  grains  grossiers 
sont  plus  faibles  et  leurs  prix  a  bais- 
se. 

L'HUILE    POUR    LA    CUISINE 

BAISSE. 
Huile  pour  la  Cuisine.  —  Les  prix 
de  l'huile  Mazola  pour  la  cuisine 
ete  reduits  et  les  cotations  suivantes 
sont  actuellement  en  vigueur:  Caisses 
de  6-1's,  la  caisse,  $19;  caisses  de 
2-5's,  la  caisse,  $26;  caisse,  12  pintes, 
$10.50  et  caisses,  24  pintes,  $11.  Cette 
reduction  est  due  au  declin  des  mar- 
ches du  ble  d'lnde. 

LE  PRIX  D'UNE  MARQUE 
DE  SOUPE  BAISSE 
Soupes.  —  Des  prix  reduits  sont  ert 
vigueur  pour  plusieurs  varietes  de  sou- 
pes en  bottes  de  W.  Clark,  Limited. 
La  base  nouvelle  pour  les  soupes  au 
vermicelle  et  aux  tomates,  aux  legu- 
mes, au  celeri,  consomme,  pois  vert, 
julienne,  bouillon  de  mouton,  queue 
de  boeuf,  bouillon  ecossais,  mulliga- 
tway  et  tete  de  veau,  a  la  tortue,  est 
de  $1.25  la  douzaine.  La  soupe  au 
spaghetti  est  cotee  a  $1.40  la  douzai- 
ne, e'est-a-dire  pour  les  moities,  et 
$1.90  pour  les  entieres,  tandis  que  !e 
prix  de  la  soupe  aux  tomates  est  de 
$1.45. 

LE    PRIX    DES   CIGARETTES   ET 
LA     POUDRE  A  PATE  A 
MONTE. 

.  .Cigarettes,  Poudre  a  Pate.  —  Les 
prix  des  cigarettes  de  marques  de 
cigarettes  ont  monte  de  $6.30  a  $7.20 
la  botte  de  600.  Les  Sweet  Caporal, 
en  boTtes  de  500  ont  monte  de  $6.15 
a  $7.00. 

La  poudre  a  pate  Cook's  Friend  se 
vend  plus  chere.  Les  nouveaux  prix 
sont  les  suivants:  1  lb.  carrees,  la 
douzaine,  $3.45;  1  lb.,  rondes,  $3.35; 
|/2  lb.,  $2.00  et  14  lb.  $1.35. 
LA  SAUCE  ET  LES  HOUBLONS  O 
MONTE;  LA  LESSIVE  A 
BAISSE 

Houblons,  Sauce,  Lessive.  —  Des 
avances  sont  en  vigueur  sur  les  hou- 
blons presses  une  hausse  de  7c  la  lb. 
a  52-53c   la   lb.  etant  annoncee. 

La  sauce  tobasco  de  McLlhenny  qui 
se  vendait  $3.80  se  vend  a  present  a 
$4.  La  lessive  pure  Babbitt  a  ete  re- 
duite  de  35c  la  caisse  a  $5.00. 

UNE  RAFFINERIE  MONTE  SC,N 
SUCRE    RAFFINE    DE   25c. 

Sucre.  —  L'interet  de  la  semaine  est 
une  hausse  de  25c  le  quintal  pour  le 
produit  de  la  St.  Lawrence  Sugar  Re 
fineries.  Cette  hausse  est  due,  disent 
les  raffineurs,  au  cout  plus  eleve  du 
transport,  de  la  main-d'oeuvre  et  au 
tres  frais  d'operation. 

Depuis  la  semaine  derniere,  I'amej 
lioration  a  ete,  apparemment,  peu  con; 
siderable  en  ce  qui  regarde  les  stocks 
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La  livraison  du  sucre  brut  a  ete  main- 
tenue  sur  une  base  stable  et  encore 
la  demande  de  la  part  du  commerce  de 
toutes  les  parties  du  pays  n'a  pas 
cesse  et  el le  est  encore  forte.  Un  raf- 
fineur  dit  qu'il  n'a  jamais  vu  une  telle 
course  sur  le  sucre  raffine.  La  deman- 
de augmente  au-dela  des  attentes  et 
les  tendances  sont  tres  fermes. 
Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule    ....   11.00 

Acadia,  extra  granule 11.00 

St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  11.25 
Canada,  extra  granule  ....  11.00 
Doniinion  cristal  granule'   ....   11.00 

Glace,  barils 11.00 

Gla.ce,  (l)oites  de  25  liv.)  .  .  .  11.20 
Glace,   (boites  de  50  liv.)    .    .    .   11.60 

Glace,  1  livre 12.80 

totane  No  1 10.60 

Jaune  No  2  or 10.25  10.50 

Faune  No  3 10.15  10.40 

Jaune  No  4 10.10 

En  poudre,  barils 11.00 

En  poudre,  50s 11.00 

En  poudre,  25s 11.30 

^ubes  et  dec.  100  lbs 11.45 

^ubes,  boites  de  50  lbs  ...  .  11.55 
^ubes,  boites  de  25  lbs   ....   11.65 

^ubes,  paq.  de  2  lbs 11.85 

On  morceaux  Paris,  barils   .    .    .   11.60 

100  lbs 11.70 

boftes  50  lbs  .  .  11.80 
boites  25  lbs  .  .  12.00 
cartons  5  lbs  .  .  11.70 
cartons  2  lbs  .  .  13.50 
'rystal  Diamond,  barils  .  .  .  12.75 
"  boites  100  lbs  .  11.70 
"  boites  50  lbs  .  11.80 
"  boites  25  lbs  .  12.00 
lemerara,  pale,  la  lb 0.10 

A  BASE  DES  PRIX  DE  LA  NOU- 
VELLE  RECOLTE  DU  BLE-D'IN- 

DE  ET  DES  TOMATES. 
Conserves.  —  Pour  les  tomates  de 
i  nouvelle  recolte,  dimension  No.  2y2, 
•■  prix  est  fixe  a  $1.85,  $1.90  la  dou- 
line.  Le  ble-d'lnde  de  la  nouvelle  re- 
slte  est  sur  la  base  de  $1.65  a  $1.70 
our  les  varietes  ordinaires.  D'au- 
es  prix  s'appliquent  aux  varietes 
jeciales.  Actuellement,  il  y  a  un  bon 
louvement  des  empaquetages  nou- 
iaux  et  les  stocks  devraient  etre 
iffisants  pour  repondre  aux  besoins 
i  commerce. 

DNSERVES  DE  FRUITS 
Nous   cotons: 

mmes,  2%s.  doz.    .    .    .     1.40     1.65 

mmes,  3s.,  doz 1.80     1.95 

mimes,  gall.,  doz.   / 5.25 

<  lies,  2s 2.25     2.40 

oseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .    .     4.65 

gallon,  doz 16.00 

rouges,       sans 
noyau,    sirop    epais,    la 

louz 

blanches,      sans 

noyau 4  40 

>osebeiTies,  2s  doz 

oseberries,   2s.    (seaux)   2.77* 
•fbes,  20  onces,  doz.    ..." 

ches,  No  2 3.00     3.75 

ch$S,  2V4   (sirop  clair)    .   4.00     4.75 

il-es,  2s 3.25 

}res,  2 %s 3.25 

ires,  2s    (sirop    clair)     1.90 

nanas  (gratt<§  et  tranche^  2s.     3.60 
3oites   plates,    1   lb.,   douz.    .     1.90 


4.50 

4.50 
4.65 
2.80 


Boites  rondes,   2  lbs,  douz.    .  2.30 

Boites,  2V£s 4.00  4.50 

Pruneaux    Lombardie    .     .   2.00  2.20 
Prunes,    Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.45 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises,  2s 4.70 

Framboises,  2Vis 

Fraises,   2s 4.65 

LEGUMES 
Asperges    (americaines  ver- 

tes),  doz.  2y2s 4.50  4.85 

A.sperges  importees,  2 Vis..   4.85  5.25 
Asperges    (pointes)    cana- 

diennes 5.50  6.00 

Feves,   Golden   Wax    .    .    .    1.85  2.10 

i-Y'ves.   Refugee 1.85  2.10 

Ble-d'lnde    (2s) 2.10  2.35 

lii'tteraves,   2  lbs 1.00 

Carottea  (tranchees),  2s.   .   1.45  1.75 

B16-d'Inde   (en  epis)   gal.   .   7.00  7.50 

Epinards,   3s 2.85 

Epinards,   Can.    (24) 1.80 

Epinards  Californie,  2s   .    .   3.15  3.50 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates.  2  Vis 1.85  1.90 

Tomates,   3s 2.15 

Tomates,  gallons 6.00  7.02*. 

Citrouille,    2Vis.    (douz.)     1.10 

Citrouille,  gallon   (douz.)    3.25 

Pois,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June    ....     1.92}  1.97* 

Pois,  tres  fins,  20  oz ~  3.00 

Pois,  2s.,  20  oz 1.57J 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

crees,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums,     boites     de     V£s.j 

plates 1.20 

Socbeye,    18,   Is  douz 4.75 

Snckeye.    96,     &S    dOUZ 2.50 

Boites     hautes     de     1    lb. 

caisses     de    4    dz.    la   dz.     4.50  4.80 

Pinks,    1   lb.,   plates 2.25 

PlnkS,    1    11)..    hautes 2.60 

Pinks,  to  lb.,  douz l .:•.;■ 

Pale,  1    lb.,    douz ■•-  2.37* 

rinks,    Vi    lb.,  douz 1.60 

Cohoes,   1   lb.,  hautes 3.50 

CohOOS,    1    lb.,    hautes 3.75 

Cohoes,  Vi  lb.,  plates 1.90 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00  4.60 

Red  Springs.  Vi  lb 4.00 

White  Springs   (Is) 2.40 

Saumon     Gaspe\     marque 

Niobe  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1    lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.25  4.50 

Pilchards,  1   lb.,   hautes    .     1.90  2.00 
Steak    de    baleine,    1    lb., 

plates 1.90 

mg,     imports,     sauce 

aux  tomates 3.25 

Hareng,  kippered    ....     2.85  2.90 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mat  es)   douz 1.85 

Haddies    (lunch),   Vi  lb 1.00 

Haddies.    chicken,     (4   dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25  2.35 
Sardines   oanadiennes    (en 

caisse) 6.25  6.75 

Sardines  norvegiennes,  la 

caisse  de  100   (Vis)    .    .   24.00  25.00 
Sardines   canadiennes(sui- 

vant      la     qualite),      la 

caisse 6.25  17.50 


Sardines  franchises  .  .  .  32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz.   .    .' 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,   la 

douz 190 

LES    FEVES   DE   QUEBEC    BONNES; 

DE  LA  PLACE  POUR  UN 

GROS  COMMERCE 

Feves,  Pois.  —  On  dit  que  bien  que 
la  recolte  des  feves  de  Quebec  soit 
beaucoup  moins  considerable  au  point 
de  vue  du  tonnage  que  celle  de  I'an 
dernier,  la  qualite  est  bien  meilleure. 
Quelques  echantillons  qui  ont  ete  re- 
cus  sont  de  beaucoup  superieurs  a 
ceux  soumis  depuis  longtemps  et  ces 
feves  se  vendront  a  de  bons  prix  et 
facilement.  Les  conditions  generales 
du  marche  sont  fermes,  mais  le  com- 
merce est  encore  limite  aux  besoins 
immediats. 

Le    prix    des    pois    fendus    a    monte 
dans  un  quartier  de  50c   les  98  lbs,  le 
prix  actuel   etant  entre  $7  et  $7.25. 
LES     AVELINES     PLUS     CHERES     ; 

LES  CHATAIGNES  CANADIEN- 
NES  A  20c. 

Noix.  —  Des  prix  plus  eleves  sont 
demandes  dans  un  quartier  pour  les 
avelines  de  Naples.  Le  mouvement 
des  noix  n'est  pas  tres  lourd,  mais  il 
y  a  peu  de  probability  a  present  de 
prix  plus  bas  sur  des  lignes  importees 
des  marches  europeens.  II  est  pro- 
bable qu'il  peut  y  avoir  un  marche 
plus  facile  pour  les  peanuts  plus  tard. 
mais  cela  dependra  beaucoup  de  de- 
veloppements  plus  tard  et  surtout  des 
besoins  d'achats  des  producteurs  d'hui- 
le. 

Les  chataignes  canadiennes  sont 
actuellement  sur  le  marche  et  elles 
sont  cotees  au  commerce  a  20c   la   lb. 

Nous   cotons: 

Amandes  Tarragone.  la  lb.  0.28  0.32 

Amandes  (ecalees)     0.62 

Amandes   (Jordan) 0.75 

Noix  du  Bresil.  (nouvelles)    ....  0.26 

Noix  du  BrSsil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Chataignes     (oanadiennes)    ....  0.20 

Avelines   (Sicile).  la  lb.  .    .   0.28  0.30 

Avelines  Barcelone  ....   0.25  0.26 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts    (roties)    — 

Jumbo 0.23  0.25 

Fancy 0.15  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salees  espagnoles,  la  lb.   .  0.29  0.30 

Ecalees   No   1,   Espagnoles  0.25  0.26 

Ecalees  No  1 0.16*  0.18 

Ecalees  No  2 "  0.14 

Peanuts   (salves)  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassSes,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,   po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,      Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix   (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0.23  0.25 


48 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  24  octobre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  43 


Noix   (Scalers) 0.90 

Noix   (espagnoles)    ....  0.30     0.33 

LES    POMMES    TAPEES    PEUVENT 

BAISSER;   LES  FRUITS 

SECS   STABLES. 

Fruits  sees.  —  Les  marches  locaux 
sont  peu  interessants  actuellement  et 
une  condition  plutot  tranquille  existe. 
avec  tendances  vers  la  baisse  que 
I'on  remarque  actuellement  sur  les 
marches  des  Etats-Unis,  il  est  tres 
probable  que  les  pommes  tapees  se- 
ront  plus  faciles  ici  dans  un  avenir 
immediat.  Les  fruits  de  la  nouvelle 
recolte  devraient  bientot  arriver  sur 
ce  marche. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Choix jj.28 

Slabs "il 

Fancy ••;:     "•", 

Pommes  (evaporSes)  .  .  .  0.25  O.Z5£ 
PJches  (fancy)  .   ■    •  ^     0;26 

Soix       '  J  0.20  0.24 

S  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .  0.1b  u.i» 

Poires °-26 

Pelures  (anciennes)— 

S;v.v-:::::s  »:« 

Lemon 036 

Raisins — 
En  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18     \J-4o 

Muscatels,    2    couronnes    0.16 

Muscatels,  loose,  3  couron- 

nes,  la  lb °18 

Muscatels,    1    couronne,   la 

lb 0.14 

EpepinS  de  choix,  12  onces  ....  0.14 
Epepin6  fancy,  paquets  de 

16  onces Q-i6 

Epepine  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.16    0.18 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces •   0132  O-1* 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces • O.^i 

Sans  pepins  (fancy) «•« 

Sans  pepins  (fancy) «■!' 

Valence,  ch'oisi Uil* 

Valence,  4  couronnes,  par 

couches 0-11' 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs •  0.16    0.20 

"SET.  ~T:  ."»*.« 

Corinthe    (grec)    en   vrac 0." 

12  onces  ..........   •••  ■  «■"* 

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .  0.20  0.23 

Paquets  de  15  onces  .   .   •  0.20J  Q.ts 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2.00  2.60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 

Ainslia,  80  lbs °f 

12  onces "^ 

12  onces,  nouveau •  «  ** 

Corinthe  de  Calf,  (loose).  0.18  0.2- 
"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces '»  2"  "  -- 

Dattes  Excelsior,  la  caisse  ^_ 

(36-lOs.) 6 -D 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) •    •    ■    •■••  '  "D 

Paquets   seulement,   Excel- 

sior •   0-19        " 

Paquets  seulement,  Excel-  ^ 

Dattes  Dromadaire 0.22 

FiKues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2  60     3  00 


Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) .  2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.14 

Pruneaux — 

Californie  (boites  de  25  lbs) : 

30-40S 0.32  0.35 

40-50s 0.30 

50-60s 0.25 

60-70s 0.22  0.25 

70-80s    (boite   de   25  lbs)  0.20  0.22 

80-90s 0.17  0.19 

90-100s 0.16  0.17 

100-120S 0.14 

Pelures — ■ 

Orange 0.45 

Limon   .    .    . 0.42 

Citron 0.62 

Melang<§,     cartons     %     lb., 

douz 2.75 

LE    SIROP    SE    MEUT    LENTEMENT 
ET   LE   MIEL  SE  VEND   BIEN. 

Produits  de  I'erable,  Miel.  —  L'on 
ne  peut  se  procurer  que  tres  peu  d'in- 
formations  touchant  les  produits  de 
I'erable  et  les  affaires  qui  sont  faites 
le  sont  a  des  prix  eleves  au  vendeur. 
On  peut  encore  se  procurer  des  stocks 
pour  ceux  qui  consentent  a  payer  le 
prix  demande.  On  peut  avoir  du  miel 
dans  n'importe  quelle  quantite  desi- 
ree,  et  il  n'y  a  pas  de  doute  que  les 
prix  pourraient  etre  reduits  par  suite 
des  stocks  disponibles. 

Nous  cotons: 

Sirop  durable — 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 

Boites    10    livres,    6    a   la 

caisse,  la  caisse 16.70 

5  gall,  (imperial)  crated  .      ....   16.60 
Sucre   durable    (nominal) 

petits    lots,    caisses    de 

25  lbs  net,  caisse 7.00 

En    caisse    de    six,    mor- 

ceaux  de  5  lbs,  caisse 9.60 

Miel  clover:  — 

Comb   (fancy) 0.30 

Comb   (No  1) 0.26 

En  boites,  60  livres 0.24 

En  seaux,  30  livres 0.25 

En  seaux,   10  livres 0.26 

En  seaux,     5  livres 0.25 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.18 

PAS  DE  DECLINS  SUR  LES  EPICES 
ET  LE  COMMERCE  EST  BON. 
Epices.  —  II  y  a  des  ventes  actives 
sur  toutes  les  varietes  d'epices  et  les 
importateurs  sont  tres  satisfaits  de 
leurs  affaires  de  semaine  en  semaine. 
Par  suite  de  la  forte  demande  sur 
tout  le  continent,  et  avec  des  stocks 
qui  ne  sont  beaucoup  regarnis  par  de 
,  u.eaux  arrivages,  presque  toutes  les 
!'r  :    'c  i::ec. 

•  "  -ni.  c 0.20     0.22 

'  0.32     0.35 

rmi'o-Mix 0.35 

o. ",,,. 0.35  0.40 

Clous 0.60  0.70 

Creme   de   tartre    (francai- 

re.  pure) 0.80 

Am^rieaine   (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Gingcmbre 0.29 


Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

maique) 0.31 

Macis 1.00' 

Epices  m<§lang<§es   ....   0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....   0.60  0.7O 

Muscade,  moulue 0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.7C 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux  ou  en  poudre)  1.00  LIO 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.001 

Carvi  (carraway)  holl.  no- 
minal    0.30  0.35 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine    de   c^leri,   en   vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix    de    coco    filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  0.28 

Piments  ,entiers 0.20  0.22 

LA     FARINE     POURRAIT    SE     VEN- 
DRE   EN   PLUS  GRANDE  QUAN- 
TITE;  LE  MARCHE  EST 
FERME. 
Farine.  —   Les   ventes   domestiques 
de   farine   sont   encore   plutot   limitees 
et  les  minoteries  pourraient  faire  un 
plus  gros  volume  d'affaires.     Le  com- 
merce d'exportation  qu'ils  viennent  de 
faire  les  a  aides  et  ils  esperent  qu'ils 
auront  encore  de   ces  commandes     a 
livrer.    Le  marche  est  tres  ferme  pour 
les  farines  de  ble  du  printemps  —  de 
fait,    certains    s'attendent   a    un    affer- 
missement,   bien   que   les  farines  ordi- 
naires   soient  stables   et   sans   change- 
ment. 

Nous  cotons: 

Chars  straight  ou  mixtes, 
50,000  lbs,  sur  la  voie,  le  ba- 
ril,  en  (  2) sacs  de  juste,  98 
lbs 11.00 

La  lb.  en  (2)  sacs  de  coton,  98 
lbs 11.15 

Petits  lots,  le  baril  (2)  sacs  de 
jute,  98  lbs 11.30 

Farine     de     ble'      d'hiver 

(baril) 10.75 

PAS    DE    CHANGEMENT    POUR    LE 

FOIN;   LES  GRAINS  PLUS 

FAIBLES. 

Foin  et  Grain.  —  Aucun  changement 
a  enregistrer  sur  le  marche  du  foin  et 
le  mouvement  n'est  pas  considerable. 
Les  prix  sont  maintenus  sans  chan- 
gement 

Les  tendances  ont  ete  plus  faciles 
pour  les  grains  et  les  avoines,  en  sym- 
pathie  ou  plutot  a  la  suite  du  decl'n 
de  1J/2C  le  minot  sur  le  ble  d'lnde.  Le 
Marche  de  I'orge  est  aussi  quelque 
peu  plus  facile. 

Foin,  paille,  grain   (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars) : 
Foin : 

Bon,  No  1,  tonne  de  2,000  lbs  $23.00 

Bon,  No  2 22.00 

Bon,  No  3 20.00 

Paille 11.00 

Avoine: 
No  2  C.W.   (34  lbs) «.94 
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No  3  C.W 0.93A 

Extra  Feed 0.93A 

No  1  Feed 0.92J 

Xo  2  Fi  ed 0.90J 

Orge: 

Mo  3  Extra,  Ontario 1.45 

Mo  3 1.44 

So  4  C.W 1.42 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'elevateur 
>t  ne  comprennent  pas  le  coflt  des 
acs. 

SIROP     DE     CANNE      PLUS     CHER; 

LES    MELASSSES    PEUVENT 

MONTER 

Melasses  et  Sirops.  —  Une  avance 
ete  enregistree  sur  les  sirops  de 
anne  et  cette  hausse  s'applique  au 
rix  de  la  marque  St.  Lawrence  en 
arils  et  en  demi  barils.  Cette  avan- 
e  est  de  25c  le  quintal  dans  chaque 
as,  et  el  le  coincide  avec  la  hausse 
es  sucres  raffines.  Les  marches  de 
i  melasse  sont  decidement  forts, 
omme  question  de  fait  il  est  enten- 
u  qu'une  serieuse  consideration  de 
base  a  deja  ete  commencee,  avec 
i  probability  qu'une  avance  se  pro- 
jira  dans  un  avenir  rapproche.  Le 
arche  du  sirop  de  mais  n'est  pas  en- 
>re  change  mais  les  prix  du  mais 
>nt  tres  faciles  a  Chicago. 

MELASSES  ET  SIROPS 

Sirop  de  bl£-d'Inde: — 

nils,   environ   700   livres    .    .  0.08j 

baril 0.08* 

gs 0.08f 

lites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

a  caisse 5.45 

lites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

ites   de   10  livres,   caisse    y2 

loz.  la  caisse 5.75 

lites  de   20   livres,   caisse   v% 

ioz.  la  caisse 5.70 

Stalls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .  2. GO 

2  jails.,  seau  38V2  liv.,  chaque  3.85 

£;alls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .  6.25 

Hrop  de  bl6-d'Inde  blanc: 

Htes  de  2  livres,  2  douz.  a.  la 
:aisse 5.95 

lites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 
:aisse,  la  caisse 6.55 

Htes  de  10  livres,  %  douz.  a 

a  caisse,  la  caisse 6.25 

ites  de  20  livres,  %  douz.  a 

a  caisse,  la  caisse 6.20 

>irop  de  canne   (crystal  Diamond): 

ites   2  livres,   2   douz.,   a   la 

aisse 7.50 

barils,  les  100  livres   ....  10.25 

•ils,  les  100  livres 10.00 

cose,  cans  5  livres  (caisse).  4.80 

lelasse  de  la  Barbade 
rile  de  Montreal— 

^cheons 0.98     1.03 

rils 1.01     1.06 

barils 1.03     1.08 

lelasses  ^ntigoa— 

icheons    .    .    .   0.98  1.00  1.03     1.05 

lls 1.03  1.05  1.08     1.10 

m-barils   .    .    .   1.03  1.05  1.08     1.3  0 


VENTES    PAR     HUISSIER 


LA    CONSTRUCTION— (suite) 


Prix  pour 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 

Cyprien  Parent  vs  A.  Richer,  27  octo- 
bre, 11  a.m.,  840  Ontario,  Maison- 
neuve,   Normandin. 

S.  Croysdill  vs  J.  E.  H.  Lachapelle,  28 
octobre,  11  a.m.,  1220  Ethel,  Proulx. 

F.  Feldman  vs  .Mme  Bonneville  et 
;il..  27  octobre,  10  a.m.,  1183  de  Lo- 
rimier,  Lauzon. 

Thofi.  A.  Kollinwake  vs  Harry  W. 
Spencer.  27  octobre,  10  a.m.,  369  St- 
.I;m  ques,  Marson. 

Ed.  Toupin  vs  Donat  Beaudin,  30  oc- 
tobre,  2  p.m.,  381   Aylwin.  Lapierre. 

.1  A  E.  Dion  vs  F.  Corbeil  et  al.,  30 
octobre,  11  a.m.,  Cote  St-Michel,  La- 
france. 

P.  Roy  vs  J.  E.  Rowan,  27  octobre,  10 
a.m.,  177  avenue  du  Pare,  DeCelles. 

J.  T.  Decarie  vs  Alf.  Decarie,  31  oc- 
tobre, 10  a.m.,  540  Boul.  Decarie,  De 
Celles. 

Arinancl  Mongeau  vs  E.  Belair,  28  oc- 
tobre. 11  a.m.,  49  St-Charles,  Bou- 
chard. 

D.  Vandandaigne     vs     Ed.  Labelle,  28 
octobre,  11  a.m.,  958  Mentana,  Bou- 
chard. 

E.  Pilon   vs  F.   H.  Emond.  30  octobre. 

10  a.m.,  39  ruelle  Leroux,  Bouchard. 

D.  Wolofsky  vs  l>.  Hamelin,  27  octo- 
bre, 6308  Notre-Dame,  Brossard. 

E.  Pag(>au  vs  Alpli.  Gladius,  27  octo- 
bre,  1    p.m..  61   Rouvllle,  Brossard. 

J.   L.  Gauthier  vs  A.  Paquette,  2'.> 
tobre,   10   a  m.,   3898a   St-l)ominique, 
Lapierre. 

Guertin  Printing  Co.  vs  .1.  A  Hardy  .<• 
Co..  no  octobre.  i  p.m.,  <iTi  Querbes, 
Coutu. 

Rex  vs  D.  Raymond,  30  octobre,  10 
a.m..  3267  Bordeaux,  Coutu. 

J.  Lamothe  et  al.  vs  Ainu-  A.  Brisebois 
el  vir..  29  octobre.  Ill  a.m.,  3111,  Geme 

Avenue.  Rosemont,  Dockstader. 

Thos.  A.  Morgan  vs  R  A.  Brossard.  27 
octobre,  1  p.m.,  54  Notre-Dame  Est, 
chambre  59,  Lauzon. 
.  Dr  E.  J.  Castonguay  vs  J.  R.  Jubinvil- 
le,  27  octobre,  10  a.m.,  613  Lasalle, 
Lauzon. 

Nap.  Gagn<§  vs  Alph.  Laplante,  30  oc- 
tobre, 10  a.m.,  19  6eme  Avenue,  La- 
chine,  Brossard. 

F.  S£vigny  vs  J.  R.  Paquin,  29  octo- 
bre. 11  pa.mi,,  129  Hogan,  Bienjo- 
netti. 

A.  Robidoux  vs  T.  Saldisky,  24  octo- 
bre. 169  Ontario,  Maisonneuve,  Du- 
plessis. 

Z.   Sherman  vs  L.   Litnin,  27  octobre. 

11  a.m.,  44  March6  Bonsecours,  Des- 
roches. 

Z.  Sherman  vs  L.  Litnin,  27  octobre, 
11a  m.,  49  Suzanne,  Desroches. 

G.  McEwan  vs  A.  Bansant,  27  octobre, 

10  a.m..  3027  Waverly,  Desroches. 
Mendel  Segall  vs  N.  Kaufman,  27  oc- 
tobre, 2  p.m..  1447  Gamier.  Proulx. 

S.  Croysdill  vs  W.  G.  Peck.  27  octobre, 

11  a.m.,  475   Stadacona.  Proulx. 

H.   Lamoureux  vs    V.   Vinosky,   25   oc- 
tobre. 2  p. m  .  1175  St-Urbain,  Lafon-  t 
taine. 

L.  Brecher  vs  Wm.  Chan,  2S  octobre, 
11   a.m..    1123   St-Laurent.   Lauzon. 

S.  Singer  vs  J.  Berryman,  27  octobre. 

10  a.m..  73  Centre,  Lauzon.     , 


TROIS-RIVIERES 

3  logements  de  $7,500,  380  rue  Ste- 
Angele,  pour  Victor  Gagnon.  Le  tra- 
vail sera  fait  sous  la  surveillance  du 
proprietaire.  La  quincaillerie  n'est  pas 
encore  achet£e.  Le  proprietaire  ven- 
dra  ces  logements. 

tdences    pour    la    Three    Rivers 
Housing  Co.,  Ltd.  Fidei-commis:   Lau- 
rin  <&  Morrissette,  5  rue  St-Alexandre. 
I. a  compagnie  s'est  adressee  a  la  ville' 
pour  un  emprunt  de  $1,000,000. 

.Manufacture  pour  la  Lava  Cement 
ic  Clay  Products  Co.  Le  travail  de 
construction  doit  commencer  dans  un 
avenir   tres   rapproche. 

K'sidence  de  $4,000,  60  rue  Ste-Mar- 
guerite,  pour  Art.  Francoeur,  60  rue 
Ste-Marguerite. 

Logements  de  $6,000,  sur  la  rue  Ste- 
Cecile,  pour  Edmond  Gauthier.  Le 
travail  sera  fait  a  la  journ^e,  sous  la 
surveillance  de  Chas.  Ed.  Dufresne. 
I. a  brique,  les  fournaises,  la  plombe- 
rie,  les  garnitures  inte>ieures  et  la 
quincaillerie  ne  sont  pas  encore  ache- 
t&s. 

2  logements  de  $7,500,  sur  la  rue 
Ste-C6cile,  pres  de  la  rue  St-Maurice, 
pour  Philippe  Lanouette.  Le  travail 
sera  fait  sous  la  surveillance  de  Chas. 
Ed.  Dufresne,  contremaitre.  La  bri- 
que, la  toiture,  les  fournaisses,  la 
plomberie,  les  garnitures  interieures 
et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achet£s. 


AVIS    DE    DEMANDE    DE    DIVORCE 


Avis  est  par  les  prgsentes  donne1 
que  .James  Goddard.  des  cite  et  dis- 
trict de  Montreal,  dans  la  province 
de  Quebec,  sold, it  de  retour  du  front, 
s'adressera  au  Parlement  du  Canada, 
a  sa  prochaine  session,  atin  d'obtenir 
un  bill  de  divorce  d'avec  son  epouse, 
Lilian  Frances  Goddard.  pour  cause 
d'adultere. 

JAMES   GODDARD. 

Date''   a    Montreal. 

le   10  octobre. 

A.  I).  1919. 


UNE   SESSION 

DE    LA    COUR    DU    BANC    DU    ROI 

ayant  juridiction  criminelle  dans  et 
pour  le  district  de  Montreal,  se  tien- 
dra  au  Palais  de  Justice,  en  la  cite  de 
Montreal,  le 

LUNDI,    troisieme    jour   de   NOVEM- 

BRE  prochain,  a  DIN  HEURES 

du  matin. 

En  consequence,  je  donne  avis  pu- 
blic a  tous  ceux  qui  auront  a  poursui- 
vre  aucune  personne  maintenant  d£- 
tenue  dans  la  prison  commune  de  ce 
district  et  a  toutes  les  autres  person- 
nes  qu'elles  y  soient  pr^sentes. 

Je  donne  avis  aussi  a  tous  les  juges 
de  paix.  coroners  et  officiers  de  la 
paix.  pour  le  district  susdit.  qu'ils 
aient  a,  s'y  trouver  avec  tous  les  re- 
cords. 

Le  d£put£-sherif. 

EUGENE    GOUIN. 

Bureau   du    sherif, 
Montreal,   14  octobre  1919. 
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Usine  a  sel         Windsor,  Ont. 


Jindsor 


11  MfCsnaaa 


—  Superieur  a  tous  les  autres  en 
qualite. 

—  Surpasse  tous  les  autres  en  pu- 
publicite  habile  qui  aide  1'epi- 
cier  a  faire  plus  de  ventes. 

The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 
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LE  SERVICE  DE  PUBLICITE  DE 
HEINZ 

Dnnne  de  bons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  iient  a  se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heinz  a 
l'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  de  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientelt-^et  aug- 
mentez  le  nombre  de  vos  clients  satisfaits. 

H.  J.  Heinz  Company 


Tous  les  produits  Heinz  vendus  au   Canada 


5h 


sont  prepares  au  Canada. 


fcj;M«C4MCa 


Exigez  cette^^J 
Marque 

Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287   rue   Adam,   MAISONNEUVE 


Volaille  Vivante,  Oeufs   Frais 
Pondus  et   Plume 

Demands  par 

P.    POULIN    &    CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montr6al 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demanflez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri^taire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,   $3.50    et 

$4.00    pa 

p  jour. 

Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEU3ES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon   Sour 
Cherry   Cream 
Champagne   Kola 


Cidre    Champagne 
Cidre  de  Pw.me 
ETau  Min6raie 
F  raise 
Orange 
Siphon,   Etc. 


35  rup  Frontenar     telephone 
03  rue  rroniendc,  lasalle  256 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection' 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de 
vriez  les  placer  blen  en  vue  dar- 
votre    magasln. 

BRODIE   &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  43 


Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guill 

TRUDEL  8t  GUIIlET 

NOTAIIICS 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fa 
lite  et  de  .successions,  Examens  j 
titres,  Difficultes  commerciales,  C 
lections,  etc. 

Bureau     -      -      -       36  rue  Alexand 
TBOIS-RIVIERES 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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FRAISES, 

CONFITURES  aux  ="SES 

PRUNES, 
GROSEILLES, 

GELEE  DE  GADELLES  ROUGES 

CATSUPS 

SIROP  D'ERABLE, 

SIROP  DE  TABLE, 

Tous  des  produits  faits  des  meilleurs  ingredients  et  leur  purete 
absolue  est  une  garantie  de  satisfaction  pour  voire  clientele. 
Nos  prix  sont  raisonnables  et  ils  laissent  au  marchand  qui  tient 
nos  lignes  en  magasin  un  superbe  profit. 

Si  vous  ne  connaissez  pas  encore  nos  produits  de  qualite  supe- 
rieure,  ecrivez-nous  et  vous  recevrez  des  renseignements  com- 
plets  par  le  retour  du  courrier. 

Old   City   Manufacturing    Co-,    Reg'd 

Quebec,  Que. 
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LIMITED 


Nos  Biscuits  font  plus  que  de  donner 
une  satisfaction  ordinaire 

Nous  voulons  dire  par  la  que  nous  nous  efforcons 
dans  nos  procedes  de  manufacture,  non  pas  de  pro- 
duire  un  article  d'une  qualite  assez  bonne  pour  la 
vente,  mais  de  produire  un  article  qui  donne  une 
satisfaction  maximum  pour  la  valeur  recue. 
Depuis  plus  de  trente-cinq  ans  nous  faisons  affaires 
dans  la  Province  du  Quebec,  et  nous  nous  sommes 
acquis  une  reputation  qui  vous  permet  d'offrir  nos 
Biscuits  Soda  en  toute  confiance,  sachant  parfaite- 
ment  qu'ils  repondront  aux  besoins  de  vos  clients 
et  que  vous  n'aur.ez  jamah  de  plainte  a  leur  sujet. 
Nos  voyageurs  sillonnent  la  Province  en  tous  sens, 
porteurs  de  nos  echantiilons.  Ms  sont  a  votre  dispo- 
sition pour  vous  donner  tous  renseignements  con- 
cernant  les  approvisionnements  dont  vous  pouvez 
avoir  besoin.  Voyez-les  done  a  leur  passage,  ou  bien 
ecrivez-nous  en  nous  demandant  leur  visite,  ce  qui 
ne  vous  engagera  en  rien. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  juge  comme  complet, 
si  vous  ne  tenez  un  assortiment  de  nos  principales 
lignes  de  BISCUITS. 

DEWANDEZ-NOUS      NOS      LISTES     DE     PRIX 

The  Montreal  Biscuit  Co. 

MANUFACTURERS      DE 

BISCUITS    ET   CONFISERIES 

Montreal 


EfiZ  FA  I R  B  A  N  K  j^^Hl!  '        !****« faire  v&™™$* 


MONTREAL 


Preparez-vous  pour  le  temps  f  roid 


alors  que  les  rhumes,  la  grippe,  etc,  qui  en  re- 
sultent  veulent  dire  une  demande  plus  conside- 
rable pour  un  remede  recommandable  sous 
tous  rapports  tel  que  le 


SIROP  DE  GOUDRON 

et  a 

L'HUILE  DE  FOIE 

DE  MORUE ' 
de   MATHIEU 

Partout  oil  il  est  mis  en  etalage,  II 
a  toujours  prouve  qu'il  etalt  de 
vente  facile.  IMaturellement,  il  est 
en  demande  toute  I'ann6e,  mals 
nous  vous  conseillerions  d'en  pla- 
cer une  commande  plus  conside- 
rable a  cette  saison.  Adressez-nous 
votre  commande  aujourd'hul  mi- 
me et  soyez  du  nombre  des  mar- 
chands  qui  font  de  I'argent  avec  ce 
remede. 

La  Cie  J.  L.  Mathieu, 

PROPRIETAIRE. 

SHERBROOKE,  Que\ 


?|(50UDRONp/: 

llfOii'S'MO^il 

I  |  JSATHIECTS  .||; 

'/  I  Syrup  of  Tar  1 1 


En  Scrlvant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


»1.  XXXII  —  No  43 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  24  octobre  1919 


53 


Feves  au   Lard 

(a  la  sauce  aux  tomates) 

Marque  Simcoe 


Vous  pouvez  commander  Ies  feves  au  lard  de  la  marque  Simcoe  en  grande 
quantite  sans  crainte  qu'elles  ne  restent  sur  vos  tablettes. 

C'est  un  mets  qui  fait  partie  du  menu  ordinaire  de  toutes  les  families.  C'est 
un  aliment  riche  en  proprietes  nutritives  et  un  excellent  remplacant  de  la 
viande. 

Vous  y  gagneriez  a  prendre  en  stock,  a  mettre  en  etalage  et  a  pousser  la  vente 
de  cette  marque  populaire. 

Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros. 


DOMINION  CANNERS  LIMITED 

Hamilton,  Canada 
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Machines  a  Laver  "CONNOR" 


Ventes  Faciles—Gros  Profits 

Les  machines  Connor  sont  faites  pour  le  service.  Elles  combinent  la  durability  et  le 
et  tout  ce  qui  procure  la  satisfaction.  Si  vous  voulez  avoir  une  ligne  profitable,  une  ligne 
bi§n   et   favorablement   connue,   ecrivez-nous   pour  conditions  et  prix. 

C'est  maintenant  le  temps  de  donner  vos  com- 
mandes,  car  nous  anticipons  une  forte  demande, 
pour  les  envois  de  I'automne.  Notre  catalogue 
vous  sera  adresse  sur  demande.- 

Notre  ligne  comprend  des  Machines  a  Laver,  soit  Electrique, 
soit  a  Moteur  a  Gaz,  a  Pouvoir  d'Eau  ou  a  Mains.  Aussi 
Tordeuses,  Supports,  Planches  a  repasser  et  a  petrir,  Ba- 
rattes,  etc. 

Ne  remettez  pas  a  demain  pour  nous 
ecrire.     Faites-le  aujourd'hui. 


servic 
qui  so 


s 


J.  H.  CONNOR  &  SON 

Ottawa,         -         Out. 


Notre  Machine 
a  Laver "Beaver 
a  force  motrice 


LE 


ouilli    Canadien 
de   CLARK 


Le  meilleur  boeuf  et  des  legumes  choisis  avec  soin  et  cuits  a  la  perfection. 
Dans  un  empaquetage   attrayant,    economique   pour   le  consommateur   et   de 
vente  facile. 

SP  A  G  H  E  T  T  I 

a  la  sauce  aux  tomates  et  au  frontage 
Hachis  de  boeuf  sale,  Bifsteck  aux  oignons,  Boeuf  fume  tranche,  Viandes 

en  pots,  etc. 
7ous  les  Mets  prepares  de  Clark  sont  "Faits  au  Canada"  par  des 

"Canadiens." 


W.  Clark,  Limited 


MONTREAL 
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Bacon  a  dejeuner 
Veribest ! 

Populaire  des  deux 
cotes    du    comptoir 


Chaque  jour  des  milliers  de  menageres  ca- 
nadiennes  achetent  du  Bacon  a  dejeuner 
Veribest  a  cause  de  sa  saveur  delicieuse,  de 
sa  bonte  uniforme  et  de  sa  purete.  Le  Ba- 
con a  dejeuner  Veribest  est  scientif  ique- 
ment   prepare   par   les   experts   d'Armour. 


Chaque  jour  des  milliers  de  marchands  canadiens  vendent  le  Bacon  a  dejeuner  Veribest 
avec  profit  —  parce  que  chaque  vente  veut  dire  des  commandes  repetees  —  comme  la 
chose  arrive  avec  tous  les  produits  portant  la  Marque  Ovale  Armour. 
Demandez  des  renseignements  sur  les  produits  alimentaires  Armour  a  notre  succursale 
la  plus  rapprochee  de  chez  vous  ou  ecrivez-nous  directement.  La  Marque  Ovale  Armour 
resoudra  votre  probleme  "Quoi  vendre". 


ARMOUR  aWd  COMPANY 


Siege  social: 

HAMILTON, 

ONTARIO. 


Succursales: 
Sydney,    N.-E.  Montreal 

Toronto,  St-Jean,   N.-B. 


»l» 


■  in  man     m  wii  1 1— in    ib     mi  Hill  m  w  i  )■■■!■■■  ■■— ■—  —  ■■»!       »  i 


Des  Milliers  de  Pas 

Que    vous    auriez    pu    Eviter 

Hier,  aujourd'hui  et  demain,  vous  et  vos  commis  ont  a 
servir  une  multitude  de  clients  venant  acheter  de  I'huile 
et  de  la  gazoline.  Cela  veut  dire  des  milliers  de  pas  pour 
aller  a  I'arriere  de  votre  magasin  et  en  revenir.  Cela 
veut  dire  des  centaines  de  manutentions  malpropres  et 
des  heures  gaspillees  en  mouvements  inutiles. 
Comparez   cette    methode   de   tenir   vos    huiles   avec    un 

Systeme    a    Huiles    et    Gazoline 


■   '   -" I — 1 L     ,     ..      1, 1 | . 

Pour   la    Gazoline,   le 


\ 


un  systeme  avec  un  reservoir  sous  terre  ou  au  sous-sol 
donnant  un  grand  espace  d'emmagasinage  propre,  sans 
danger  et  pratique.  Un  systeme  avec  une  pompe  installee 
a  I'endroit  le  plus  commode. 

Un  systeme  mesurant  et  pesant  automatiquement,  suppri- 
mant  I'emploi  de  mesures,  de  bidons  et  de  calculs  inutiles. 
Un  systeme  assurant  la  surete,  la  proprete,  le  service  et 
une  augmentation  de  profits. 

Demandez   plus  de   renseignements   aujourd'hui   meme. 

S.   F.  Bowser  &  Co.,   Inc.,        "toront":  onT: 

Bureaux  de  ventes  dans  tous  les  centres.  Representants  partout 


sss^ 


En  ierivant  aux  annonctura,  mantlonnaz  "Lt   Prix  Courant",  B.v.p 


56 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  24  octobre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  43 


JliMjape 


./ 


Empaquetez  tous  vos  produits  alimentaires  dans  le  plat 

IRttesbape. 

Les  viandes  en  tranches,  le  beurre,  le  saindoux,  etc., 
bref,    tout  ce  que   vous    vendez  a  la   pesee    peut    etre 

empaquete  proprement  dans  les  plats  IRltCSbapC^ 

Ces  plats  sont  faits  dans  toutes  les  dimensions:  de  1-2 
a  10  lbs. 

Vu  que  vous  les  vendez  avec  votre  marchandise,  ils  ne 
vous  coutent  rien. 

En  vente  chez  votre  marchand  de  gros  ou  a  la 


s 


VICTORIA  PAPER  &  TWINE  CO.,  LTD. 

Manufacturiers  et  distributeurs  en  gros 

370-380-382  RUE  NOTRE-DAME  OUEST 
MONTREAL 

Succursale  a  Toronto,  Winnipeg  et  Halifax 


I  -=@a  La  seule  ligne  complete  de  y2  a  10  livres. 


9rb  ONLY 
COMPLETE 

LINE 
*%-£olOLB& 


m 


The  Oval  Wood  Dish  Co, 

MANU  FACTuneras 
Tu-pper  Lake    N.Y. 


Skk&  - 


% 


THE  HOME    OF       ^ 
THE  RITESHAPE 
IN  THE  HEART OFTHE  ADIftONCAOG? 
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Balais  Qui 
Assurent  des 
Ventes  Repetees 


Le  prix  des  balais  ne  cesse  de  monter  et  les  marchands  qui  voudraient  se  proteger  contre  cette 
hausse  continuelle  n'ont  qu'a  communiquer  avec  nous  el  nous  leur  accorderons  avec  une  eom- 
mande  d'essai  des  conditions  et  un  prix  qui  feront  surement  leur  affaire. 

Nous  apportons  une  attention  toute  speciale  aux  commandes  par  la  poste.  Le  fait  de  vendre  di- 
rectement  aux  marchands  nous  permet  de  leur  offrir  des  prix  qui  leur  laissent  une  BONNE 
MARGE  DE  PROFITS. 

Pour  s'en  convaincre,  il  suffira  d'ecrire  a  la 

FABRIQUE  DE  BALAIS  DE  GRANBY 

GRANBY,  P.  Q. 


THE 


CAFE 


Voila  notre  commerce.    EXCLUSIVEMENT. 

Nous  avons  40  ans  d'experience  dans  le  commerce  au  Canada. 

Nous  connaissons  les  besoins  de  tous  les  districts  du  pays  et  notre 

commerce  considerable  nous  permet  d'acheter  les  meilleures  qua- 

lites  de  thes  et  de  cafes  aux  plus  bas  prix  du  marche. 

Cette  experience  nous  permet  de  garantir  satisfaction  a  tous  nos 

clients. 

Vous  pouvez  echanger  ou  renvoyer  en  tous  temps,  a  nos  frais, 
tout  achat  qui  n'est  pas  trouve  satisfaisant  pour  votre  commerce. 

Une  commande  d'essai  vous  convaincra  que  nous  pouvons  vous 
donner  le  service  et  la  valeur  qui  accroitra  votre  commerce  de 
the  et  de  cafe  avec  les  resultats  les  plus  profitables. 

KEARNEY    BROS.    LIMITED 
THE        —         Importateurs     —     CAFE 
33  rue  Saint-Pierre     -     -     -      MONTREAL. 


Maison  fondee  en  1874. 


Tel.  Main  1152,  1153. 
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Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  nioulue 
Clou  de  Girofle  Tnym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


"COW  BRAND"  la  marque  toujours  digne  de 
confiance  dans  ses  resultats. 

Aucun  autre  soda  sur.le  mar- 
che  n'est  aussi  connu  de  la 
bonne  menagere  que  le  "Cow 
Brand".  II  est  fameux  pour 
ses  resultats  absolument  cer- 
tains, sa  force,  sa  purete.  Re- 
commandez-le  a  toutes. 
Prenez-en  en  stock,  votre 
marchand  de  gros  en  a. 

CHURCH  &  DWIGHT 


Manufacturiers 


MONTREAL 


LIMITED 


L'Allufflelte  qui  satisfait  toujours 

Silent   Five  j 

d'Eddy 

S'Allume  silencieusement 
Ne  renferme  pas  de  poison 
Ne  devient  pas  incandescen- 
te  apres  avoir  ete  allumee. 


Un  produit  d'Eddy  perfectionne  par  une  experience  da- 
tant  de  plus  de  soixante  ans  dans  la  fabrication  des 
meilleures  allumettes. 

Vous  pouvez  en  toute  confiance,  recommander  les  Si? 
lent  Five  d'Eddy.  Ce  sont  des  allumettes  qui  assurent 
des  ventes  repetees. 

Essayez  un  etalage  d'ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE 
D'EDDY.  Toutes  les  menageres  reconnattront  les 
grands  avantages  de  ces  ustensiles  de  menage  legers 
et   ne  coulant  pas. 

THE 

E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED      { 

HULL,     CANADA. 


line  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles  Renuall. 

POUR  L'AUTGMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire  a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement  pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POUSHES,  Limited. 

Successeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 
HAMILTON,  Canada. 
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ACHETEZ  le  Tabac  de  Macdonald  en  boites  scellees  de  dix  livres.  II  y  a  quatre  palettes  de  plus 
dans  chaque  boite  de  Brier  et  de  Prince  of  Wales.  Cela  donne  au  detaillant  un  profit  additionnel 
de  60c  a  80c. 


TABAC  A  CHIQUER   EN   PALETTE 

Prince  of  Wales 

Crown 

Black  Rod   (torquette) 

Napoleon 

Marque  de  fabrique 
enregistree 


9 


TABAC    A    FUMER    EN    PALETTE 


Brier 
Index 
British  Consols 


Agents  des  ventes: 


V , m \  elle-  ICeosso      I  \\  ke    I  !rns.,     I  lalifax. 
Nouveau-Brunswick      Schofield   &    Reel,    SI.   John. 
Kingston      I).   Stewart    IlobortKon   \-    Sons.    Kin 
Ottawa      I'.    Stewart     Ilobcrtson    \-    Sons.    Ottawa. 
Toronto     I  >.    Stewart    Robertson    &    Sons.    Toronto. 


Hamilton     Allied   Powis  &  Son,   Hamilton. 

London     i '-  C.   Hannah.   London. 

.Manitoba    et    Nord-Ouest — The    W.    L.    Mackenzie    &    Co.,    Ltd. 

Winnipeg'. 
Colomble-Anglaise — George  A.   Stone,   Vancouver. 
i  [uebec     H.  C   Fortler,  .Montreal. 


W.   C.   MACDONALD   REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 
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Les    Bons    Produits 

sont  les  seuls  qui  permettent  aux  marchands  d'attirer  la  bonne  clientele.  Ce  sont  les  seuls  qui 
font  les  bonnes  et  grandes  maisons  de  commerce. 

Vous  pouvez  etre  certains  de  rencontrer  dans  les  meilleures  maisons  d'Epiceries  les 

Essences  Culinaires  de  Jonas 

parce  qu'on  y  sait  qu'il  est  impossible  de  trouver  sur  le  marche  des  "Essences  Culinaires"  supe- 
rieures  a  celles  de  la  marque  "Jonas".  Leur  grand  debit  fait  qu'elles  sont  de  vente  plus  profita- 
ble que  les  essences  de  n'importe  quelle  autre  marque.  Beaucoup  vendre  pour  multiplier  les  pro- 
fits, telle  est  la  regie  des  commercants  avises  et  eBe  est  facile  a  mettre  en  pratique  avec  les 
"ESSENCES  CULINAIRES  DE  JONAS". 

Un  autre  produit  portant  la  marque  "Jonas",  remarquable  par  sa  purete,  sa  saveur,  sa 
force,  e'est  la 

Moutarde  Francaise  de  Jonas 

Elle  a  les  suffrages  de  toutes  les  menageres  qui  ne  supportent  pas  sur  la  table  le  moindre 
produit  falsifie.    C'est  un  produit  sur  pour  le  marchand  et  ses  clients. 

Elle  est  sous  verre  en  differents  modeles  qui  permettent  de  faire  un  etalage  attrayant 
dans  le  magasin  et  qui  sont  rechercnes  par  la  clientele  comme  articles  d'utilite  dans  le  menage. 

La  Sauce  Worcestershire 
"Perfection"  de  Jonas 

est  recherchee  aussi  par  toutes  les  menageres  qui  savent  apprecier  les  bonnes  choses  et  aiment 
a  servir  des^  mets  bien  assaisonnes. 

Le  Vernis  Militaire  de  Jonas 

est  encore  un  article  que  vous  devez  avoir  en  magasin.  C'est  le  vernis  par  excellence,  brillant, 
adherant,  n'attaquant  pas  le  cuir,  mais,  au  contraire,  1'entretenant  en  parfait  etat. 

Henri  Jonas  &  Cie 

f  MAISON  FONDEE  EN  1870 

173  a  177  rue  Saint-Paul  Quest,       Montreal 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


ol.  XXXII  —  No  43 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  24  octobre  1919 


61 


'enseignements   de   Trois-Rivieres   et 

d'Arthabaska 


JUGEMENT  EN  COUR  SUPERIEURE. 


:TES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREMENT 
D'ARTHABASKA 

Du  13  au  18  octobre  1919. 

Arthur  Bedard  a  Willie  Dupuis,  p.  21  et  %  n.  o.  43, 
St-Norbert,  $4,000,  $2,100  a/c. 
>nte— Willie    Dupuis    a    Louis    Chauvette,    416,    Ste-Helene, 
$3,025,  $1,000  a/c. 

ission — Ferdinand  Langlois  a  Oscar  Letourneau,  p.  n. 
e.  244b,  Arthabaskaville. 
|,nte — Oscar  Letourneau  a  Willie  de  Lespinay,  p.  n.  e.  244b, 

$400,  payees, 
nte— Emery    Roehefort    a    Wilfrid    Brule,    %    est    36,    Bid- 
strode,  $4,000,  $1,000  a/c. 
nte — Mme   Georgianna   Rouleau    et   vir   a   Andre   Pellerin. 
986,  Tingwick,  $2,000,  $1,000  a/c. 
Inte— Jeffrey  Campagna  a  Eusebe  Cote,  p.  22,  St-Paul,  $375, 
j    $75  a/c. 

III  a   rente — Fabrique   St-Valere   a   Calixte   Richard,  p.   616, 
Bulstrode,  $4  de  rente  aim. 

■^  nte — Evariste  Baril  a  Edmond   Carignan,  p.  2,  Princeville, 
$1,500,  payees. 

ination-  Eleuthere   Rivard   a   Edmond   Baril,   d'une   somme 
de  $800. 

tnte — Theode  Beaudet  et  al.  a  Leodore  Beaudet,  2  parties 
II    Princeville,  $600,  dues. 

triage — Willie  Paul  et  Mile  Hortense  Doucet,  communaute 
de  biens. 

-Calixte     Desilets    et     Mile    Jeannette     Denoncourt, 
communaute  de  biens. 

vite — Arthur  Patoine  a  Joseph  Mercier,  p.  97,  Ste-Victoire, 
$1,450,  $850  a/c. 

Ilonnisdas    Deshaies    k    Norbert    Luneau,    882,    Ting- 
wick, $1,650,  $700  a/c. 

Vite — Horniisdas    Deshaies    a    Ludger    Brunelle,    968,    Ting- 
wick, $7,700,  payees. 

Gedeon    Caron    k    Henri    Roy,    349    et    350,    Tingwick. 
$6,500,  $4,675  a/c. 

C  igation— Henri  Roy  a  Alfred  Caron,  349  et  350,  Tingwick, 

'    $3,000. 

C  igation — Arthur  Boisvert  a  Willie  Roberge,  685,  1/3  s.  o. 
684  et  p.  588,  Tingwick.  $3,000. 

IV  riage- Jimmy  Gauthier  et  Mile  Flore  Blanchette,  commu- 

naute de  biens. 

Vite— Achille   Turcotte   a   Willile    Laroche,    p.    384,    St-Nor- 
bert, $500,  $300  a/c. 

Vite — Ernest  J.  Gagnon  a  A.  Alfred  Paradis,  79  et  84,  Ar- 
trabaskaville.  $8,000,  payees. 

rente — Narcisse  Drouin   a  Athanase   Lavigne,   p.   381. 
St-Norbert,  $17.50  de  rente  ami. 

Bionciation — Mme    Clorinde    Plamondon    et    al.    a    la    succ. 
Achille  Gagnon. 


RAPPORT   DE    LA   SEMAINE    FINISSANT    LE 

18  OCTOBRE    1919. 

ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE. 

ue  M.  L.  McArthur  et  al.  vs  Emile  Fortier,  de  St-Fortunat 
de  Wolfe,  $116.75. 

aire    Couture    vs    Jos.    Rivard.    de    Thetford    Mines,    3eme 
classe. 

ue  F.  F.  Theberge  et  vir  vs  Joseph  Fortin,  de  Drummond- 
ville.  $107.45. 

ien  Baril  et  al.  vs  Dame  Alex.  Baril  et  al.,  St-Albert  de 
W.,  $554.00. 

>hael  Dubois  vs  Dame  Vve  Edouard  Auger,  Victoriaville, 
4eme  classe. 

mendent  Order  of  Oddfellows  Grand  Lodge  vs  Eugene  B. 
Diomie,  de  St-Fulgence  de  Durham,  bornage. 
Jutras    Ltee    vs    Alph.    Guillemette,    de    Roxton    Pond, 
$126.95. 
.  Labonte  vs  Samuel  Gosselin,  de  Laurierville,  $600.00. 

ACTIONS  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 

hael  Dubois  vs  Emile  Fortier,  de  St-Fortunat,  $84.00. 

•  Walsh  et  al.  vs  Rod.  Brind'Amour,  de  Shawinigan  Falls. 

$57.30. 

ap.  Roux  vs  Joseph  Marcotte,  de  N.-D.  de  Lourdes,  $22.30. 

'■•  Blais  Enr.  vs  Amanda   Fortin  et  vir,  d«   St-Eleuthere, 

Kamouraska,  $32.10. 


Frederic   T6treau   vs   Aetna   Development   Co.,   de   Montreal, 
jugement  contre  defendeur  pour  $5,128.03. 
DECLARATION  DE   SOCIETE. 

Adelard  Rousseau  et  Arsene  Rousseau,  industriels,  de  Ples- 
sisville,  faisant  le  commerce  comme  marchands  de  hois 
en  general,  manufacturiers  de  portes  et  chassis  ou  tous 
autres  articles  en  bois  se  rapportant  a  la  construction  ou 
a  toutes  autres  fins  quelconque,  de  plus  commergants  sur 
bois  de  chauffage  et  charbon,  et  fabrication  de  bardeau, 
sous  les  nom  et  raison  sociale  de  "Rousseau  &  Frere" 
(Succ.  de  Frs.  Rousseau). 


BUREAU     D'ENREGISTREMENT. 
CITE  ET  DISTRICT  DES  TROIS-RIVIERES. 

Semaine  du  14  au  21   octobre. 

Vente — Vve  Jacques  Lariviere  et  al.  a  J.  H.  Lariviere. 

Vente  a  remerS — J.  H.  Lariviere  a  Honore  Sevigny. 

Vente — Grand'Mere  Land  Co.  a  Dame  Melida  Dufort. 

Vente — Freddy  Gelinas  a  Dame  Julia  Beland. 

Transport — Joseph  Bourgon  a  Fernando  Quesnel. 

Transport — F.  X.  St-Arneault  a  Albert  Beaudoin. 

Quittance — Percepteur  du   Revenu   a   Succ.   Severe   Boisvort. 

Quittance — Honore  Demers  a  Adelard  Giguere. 

Quittance — Dame  H.  Bellerive  a  Alfred  Garceau. 

Quittance — Victor  Lemay  a  Dame  Alphonse  Lemay. 

Quittance — Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Eugene  Touzin. 

Quittance — Beaudry  Leman  a   Dominicaines  du   Rosaire. 

Vente — Philippe  H.  Marcotte  a  Alfred  V4zina. 

Transport — William  Bourassa  a  Ephrem  Villemure. 

Quittance — Edouard  Chatillon  et  al.  a  Marie  Anne  Lavergne. 

Quittance — Alphonsine  Laperriere  et  al.  a  Philippe  II.  Mar- 
cotte. 

Vente — Arthur  Racine  a  Joseph  Carle. 

Vente — Mastai  Carle  a  Joseph  Carle. 

Vente — Philias  Dery  a  Nap.  et  Joseph  Dery. 

Vente — Napoleon  Ricard  a  Alfred  Ricard. 

Vente — Ulric  Courteau  a  Elphege  Pelletier. 

Vente — Alcide  Thibaudeau  a  The  Bell  Telephone  Co. 

Vente — Succ.  Narcisse  Rivard  a  Arthur  Beland. 

Vente— Succ.  Alex.  Houliston  a  Edmond  Gauthier. 

Quittance — Philippe  Marchand  a  Jos.  et  philemon  Trudel. 

Quittance — Succ.  Dme  J.  E.  Hetu  a  J.  N.  Vadeboncoeur  et  ux. 

Quittance— Succ.  Dme  J.  E.  Hetu  a  W.  E.  Roy. 

Quittance — Dme  Jos.  A.  Desilets  a  Phi.  A.  Heroux. 

Quittance— Maria  Lupien  a  Dme  Jos.  A.  Desilets. 

Obligation — Philippe  Lord  a  Conrad  Dauphin  et  al. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Jos.  Ringuette. 

Donation — Dame  Jos.  Ringuette  a  Edmond  Ringuette. 

Echange — David  Lariviere  a  Zepliirin  Marchand. 

Vente — Olivier  Marchand  a  Jules  Dargis. 

Garantie  hypothecate — Dr  P.  Milette  a  Caisse  Populaire  St- 
Etienne. 

Quittance — Hercule  Rivard  a  Dr  P.  Millette. 

Quittance — Honorat  Aubry  k  N.  Bouchard  et  al. 

Quittance — Vve  Jos.  Toupin  a  Louis  Charette. 

Quittance — Severe  Gelinas  a  Theophile  Leroux. 

Quittance — Henri  Godin  k  Severe  Gelinas. 

Vente — Evariste  Blais  a  Alfred  Blais. 

Vente — Arthur  Bellemare  a  Evariste  Blais. 

Vente— Amed^e  Levasseur  a  Wilfrid  Lamothe. 

Vente — George  Vezina  a  Adelard  Thibodeau. 

Vente — Vve  Philias  Beland  a  Arthur  Beland. 

Vente — Eugene  Gagnon  a  Victor  Gagnon. 

Obligation — Alfred  Lacoursiere  k  Arthur  Bellemare. 

Quittance — Dionis  M.  Deschene  k  Desire  Beonit. 

Quittance — Angeline  B.  Dorais  k  Thorn.  H.  Argall. 

Vente — F.  X.  Lambert  a  Josaphat  Hamel. 

Vente — F.  X.  Lambert  k  Joseph  Coutu. 

Obligation — Noe"  Marineau  k  Dame  Alice  Ouimet. 

Vente — Napoleon  Blais  k  Dame  Adelard  Daneau. 

Vente — Zacharie  Gelinas  a  Treffl6  Descoteaux. 

Vente — F.  X.  Lambert  k  Louis  Frappier. 

Obligation — J.  W.  D6fond  a  Dame  Annie  Benoit. 

Quittance — Dr  R.  Frigon  k  Noe  Marineau. 

Quittance — Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  J.  W.  Defond. 

Quittance — Calixte  Beaulieu  a  Aime  Beaulieu. 

Vente — P.  N.  Martel  k  Honore  Lain6. 

Vente — Ludger  Magny  k  Arsene  Pelissier. 

Vente — Armand  Raymond  k  Ovila  Bourassa. 

Quittance — Frs.  Gelinas  k  Armand  Beaudry. 

Vente — Succ.  Arthur  Milot  k  Arthur  Dugre. 

Vente — Ovila  Gauthier  k  Dosithee  Gauthier. 

Vente  k  remer6 — Dosithee  Gauthier  k  Guillaume  Courtois. 
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LE8  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


L.  N.  Dupuis  vs  Alphonse  Moisan. 
Montreal,   $23,000. 

Adam  Sawvidsky  vs  Can.  Steel  Foun- 
dries,  Montreal,    $180. 

Tayside  Realty  Co.,  Ltd.  vs  E.  Pate- 
naude,   Montreal,   $471. 

E.  Chaput  vs  Luciana  Lafortune, 
Montreal,  lere  classe. 

J.  E.  Wilder  vs  Andrew  J.  Dunn, 
Montreal.  $194. 

A.  J.  Dunn  vs  J.  E.  Wilder,  Montreal, 
4eme  classe. 

Bertha  Gougeon  vs  Alex.  Forte,  Mont- 
real, lere  classe. 

Abina  Thuot  vs  Omer  Lachance,  Mont- 
real, lere  classe. 

Max.  Solin  vs  Ls  Yelin.  Jacob  Slotin, 
Yelin,   Slotin  &  Co.,  Montreal,   $572. 

F.  X.  Guillevin  vs  Bazile  Caspin, 
Volt  Electric  Register,  Montreal, 
$238. 

Delphine  Jasmin  vs  Angelo  Gladiadi, 
Montreal,  $421. 

Credit  Can.  Inc.  vs  A.  F.  Dillon,  Mont- 
real,  $200. 

Mary  Huot  vs  Mo'ise  Rodrigue,  Mont- 
real, lere  classe. 

Mine  Emile  Brunette  vs  J.  C.  Cheva- 
lier, Montreal,  $515. 

Alph.  Papineau  vs  C.  E.  Lajoie,  M. 
Hamel,  Montreal,  $200. 

Malone  Broom  Co.,  Inc.  vs  Pac.  Guil- 
lemette.  Standard  Broom  &  Brush 
Co.,  Montreal,  $638. 

Nat.  Ben.  Franklin  Ins.  Co.  vs  M.  T. 
Co.,  Montreal,  $399. 

Ccm.  Ecoles  Catholiques  vs  A.  E.  Bru- 
nei, D.  W.  &  A.  E.  Brunet,  Mont- 
real,  $150,000. 

Ls  Lefebvre  vs  Marguerite  Lecuyer, 
Mme  Sam.  Osborn,  Montreal,  lere 
classe. 

Leo.  Rousseau  vs  Alex.  Mackay,  Mont- 
real, $100. 

D.  Desehamps  &  Co.  vs  J.  Marcotte, 
Sault-au-Recollet,    $122. 

O.     Martineau     &     Fils.     Ltee     vs     D. 

Daoust,  Montreal,   $401. 
F.     X.     Laporte     vs     L.     Lafranchise, 

Montreal,   $3,700. 
Henri  Lepine  vs  Can.  Car  &  Foundry 

Co.,  Ltd.,  Montreal,  $1,300. 
W.  A.  Baker     vs      Cite  de  Motnreal, 

Montreal,   $2,417. 
Laurentian  Lumber  Co.     vs     Thomas 

Yoemans,  New-York,  lere  classe. 
Min.    Chil.   de   Alex.  Leblanc   vs   Mat- 

thews-Blackwell  Ltd.,   Montreal,   $2,- 

500. 
Paul  Brisset  des  Nos  vs  H.  Cochrane, 

Montreal,   $120. 
Hinde   Anna   Gussman    vs    Myer   Law- 

ron,  Montreal,   lere  classe. 
J.    Giard      vs      Fred.    Therrien,    Alph. 

Mousseau.  J.  C.  Gauvin,  Jos.  Aubin, 

Montreal,   $1,572. 
J.   Trudeau  vs  A.  Prevost,  Longueuil, 

$142. 

E.  T.  Dowden  vs  G.  T.  R..  Montreal. 
$1,120. 

Ida  Lesperance  vs  Oxo  Ltd.,  Montreal, 
$700. 

Eug.  Lefaivre  vs  Marie  Gibeau,  Mont- 
real, lere  classe. 

Chas.  Champagne  vs  Genevieve  Tur- 
cotte,  Montreal,  lere  classe. 

Leo.  Rousseau  vs  Alex.  Mackay,  Mont- 
real, $100. 

Credit  Foncier  vs  Fabiola  Couvrette. 
Mme  J.  A.  Lachapelle,  Montreal, 
$1,988. 


1'.  Wilson  vs  J.  Paradis,  Montreal,  $62. 

Bertha  Fortier  vs  C.  A.  Robitaille, 
Montreal,  lere  classe. 

V.  Morin  et  al.  vs  Blanche  Senecal, 
Mme  Clodomir  E.  Forest,  Vict.  se- 
necal, Bartheiemi  Lefebvre,  Mont- 
real. $311. 

W.  L.  Miller  Co.  vs  Stand  Sure  Store 
Co.,  John  H.  Anderson,  Montreal, 
$232. 

W.  M.  Scatt  vs  Nap.»Pepin,  Montreal, 
$114. 

Z.  Bouchard  vs  C.  P.  O.  S.,  Ltd.,  Mont- 
real, $400. 

Vincent  Lamarre  vs  J.  O.  Desy,  Mont- 
real, $218. 


JUGEMENTS      EN     COUR     DE     CIR- 
CUIT 


Toledo  Scale  Co.  vs  M.  Levio,  $95. 
C.   W.   Lindsay,   Ltd.   vs   G.   Mongeau. 

$23. 
Beaudoin  Ltee  vs  Horm.  Quesnel,  $65. 
M.  Bourdon  vs  Henri  St-Denis,  $26. 
E.  Henrichcn  vs  Mme  A.  Lebel,  $18. 
E.  E.  Pollard  vs  W.  T.  Taylor,  $26. 
S.  A.  Martel  vs  Fr6deric  Beaupre,  $20. 
V.  Brosseau  vs  J.  E.  Page,  $18. 
L.  Leblanc  vs  Jos.  Vezina,  $58. 
A.    Trudeau    vs    Wm.    Peterkin,    $72. 
Cosmopolitan      House     Furniture     vs 

Wm.  Jarold,  Lachine,  $70. 
Cosmopolitan     House     Furniture     vs 

O.   Durocher,   Lachine,   $17. 
Cosmopolitan      House     Furniture     vs 

Thee.    Lacombe,    Lachine,    $43. 
E.   Papineau   vs   G.  alias   Percy  Kent, 

Lachine,  $42. 

E.  Papineau  vs  Mile  McNairn,  Lachi- 
ne, $21. 

J.  A.  McComber  vs  D.  Dailleboust, 
Caughnawaga,   $38. 

0.  P.  Vigeant  vs  Thos.  Montour, 
Caughnawa,  $74. 

1.  Brodsky  vs   S.  Brent,  $50. 

J.  V.  Lapierre  vs  B.  Leclaire,  $16. 

A.  Bechard  vs  J.  A.  Latour,  $28. 

F.  David  vs  Mme  Ls  Beauchemin  et 
vir.,   $10. 

H.  Donaldson  vs  T.  Laurin,  $15. 
H.  Tousignant  vs  A.  Thibault,  $21. 
M.  Bernier  vs  Mme  M.  Bernier,  $59. 
J.   Garmaise  vs   G.   Dickson,   $28. 
J.  Garmaise  vs  Jos.  St-Jean,  $28. 
S.  A.  Cantin     vs     Mme  O.  senecal  et 

vir.,  Verdun,  $11. 
H.  Laverdure  vs  Alb.  Poitras,  $24. 
Marie  D.  Heneault  vs  O.  Descent,  $49. 
J.  A.  Simard  &  Cie  vs  A.  Guertin,  $66. 

B.  Perkins  vs  Maurice  Paquette  St, 
$35. 

A.   Riopel  vs  Thos.  Aubin,   $17. 

L.  M.  A.  Lemieux  vs  D.  Bourcier.  $71. 

H.  Dulman  vs  Jos.  Duquette,  $27. 

M.  Berard  vs  Alb.  Cardinal,  $22. 

J.  H.  Lauzon  et  al.  vs  Jos.  Gingras, 
$79. 

N.  G.  Valiquette,  Ltee  vs  Adeiard  Le- 
mieux, Quebec,   $51. 

Renfrew  Machinery  Co.  vs  J.  E.  Bou- 
lay,   Ste-Florence,   $41. 

A.  Burnett  vs  W.  A.  Dickson,  West- 
mount,   $14. 

Giseo  Ltd.  vs  J.  O.  Desy,  Berthier, 
$76. 

O.  P.  Vigneault  vs  Michel  Hill,  Caugh- 
nawaga,  $66. 

Canada  Malleable  &  Steel  Range  Mfg. 
Co.  vs  Saul  Gervais,  $22.     - 

J.  Garmaise  vs  Eug.  Desnoyers,  $29. 

J.    Garmaise   vs    Ovila   Hebert,    $16. 

B.  Levitsky   vs   E.    Trudel,    $77. 
A.  Bellehumeur  vs  J.  Dionne,  $15. 

W.    H.   Dwyer   Ltd.   vs   D.    Cote   alias 

Jos.  Meilleur,  $82. 
Gougeon  &  Freres  vs  T.  Bernard,  $23. 


J.  K.  Kane  vs  F.  Lazard,  Caughnawa- 
ga, $20. 
J.   Curotte    &    Sons      vs      Jos.   Diabo, 
Caughnawaga,   $20. 
L.    Perras  vs   F.   Mayo,   Caughnawugii 

$17. 
P.    Rose   vs   E.    Chenier,    St-Polycar 

$21. 
J.  Kendall  et  al.  vs  C.  P.  Selkyer, 

Hubert,   $50. 
B.  L.  Benoit  vs  C.  Fournier,  Longueuil, 

$49. 
M.    P.    S.    Corp.    vs    J.    A.    Bellemare, 

Pont  Viau,   $22. 
Geo.    Hodge    &    Sons,    Ltd.    vs   W. 

Noseworthy,    Verdun,    $79. 
J.    Bell   vs    Jos    Muscovitch,    Lachine, 

$10. 

D.  C.  Gillett  vs  W.  J.  Robinson,  West- 
mount,   $90. 

R.  B.  Desrochers  vs  Chs  Cadieux,  $47 

E.  Marleau  vs  Ls  Beaudoin,  $23. 

F.  Franchet  vs  Edgar  Jubinville,  $73 

G.  A.  Joannies  vs  Henri  de  Lorimier, 
$29. 

H.    P.    S.   Corp.   vs   Dominique   Desau- 
tals,  $26. 

A.  Brazeau  vs  Pacifique  vezina. 
Alice    McLean    vs    Mme    Thos.    Kellj 

et  vir.,   $35. 

B.  Cchen    Bros,   vs    S.    Schwartz,   $ 
H.  R.  Richey  vs  Chemical  &  Industrial 

Laboratories,  $80. 
E.   Champagne  vs   EI.  Larin,  $21. 
J.  W.  Pilon  vs   Arc.  Larose,   $19 
G.    Rabinovitch   vs    Levine   Bros..  $ 
A.  Wilson  vs  Jacques  Gr?nier.  $20. 
Hickey  &  Aubut  vs  B.  Lefebvre,  $: 

C.  W.  Lindsay  vs  Jos.  Demers.  $47. 
E.    Duquette   vs   A.   Brodeur,    $23. 

E.  L'Heureux  vs   S.  Watson,   $78 

D.  Vandandaigne  vs   L.   J.   Drainville, 
$25. 

Mme  D.  Hardy  vs  E.  Clarke.  $11. 
A.  Dagenais  vs  H.  Barbeau,  $15. 
O.    Paiement   vs    B.    Sabourin,   $24. 
J.  Schecter  et  al.  vs  M.  Barette,  $14. 
P.   Matte  vs   M.   R.   Gaulin,   $12. 
J.  A.  Pelletier  vs  A.  Brisebois,  $65. 
Soeurs   Cong.   Notre-Dame     vs     J.  A 

Godin,  $30. 
J.  E.  Hutton  vs  E.  W.  Woods,  $30. 

F.  Bulger  vs  E.  L.  Simpson,  $85. 
N.  Courteau  vs  Jos.  Brown,  $61. 
N.  i  G.    Valiquette,    Ltee    vs    J.   A.  I 

Corbeil,  $18. 
N.  G.  Valiquette,  Ltee  vs  L.  Roussei 

$21. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  G.  Brodeur,  $ 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  L.  Payne,  $ 
V.   Galipeau  vs    Art.   Lefebvre.   |" 
P.  M.  Beaudoin     vs     Horm.  MelocI 


P.  M.  Beaudoin  vs  Jos.  Pigeon, 
P.  M.  Beaudoin  vs  Aime  Moreau, 
J.  B.  Lavoie  vs  Jos.  Rowe,  $25. 
J.  H.  Lebeau  vs  Flairen  Roy.  $41. 
J.  O.  Proulx  vs  H.  O.  Sweeney, 
W.  Christopher  vs  Dominico  Mart 

$14. 
J.  D.  Labreche  vs  C.  Daguerre,  $! 
Gisco  Ltd.  vs  T.  Vezina,  $18. 
H.  Gauthier  vs   O.  Mercier,  $31. 
V.  Leduc  vs  J.  R.  Coulombe,  $41. 
N.   G.   Valiquette.   Ltee      vs      Chs 

Pierre,   $10. 
L.  Martin  vs  Jos.  Brossard,  $27. 
G.  Sigouin  vs  L.  Leveille.  $56. 
A.  Chretien  vs  Geo.  Denis,  $22. 
A.  Lagace  vs  M.  A.  Desaint,  $15. 
N.    Clement  vs  A.  J.   Hopkinson,  $5j 
Alexina  Jarry  vs  L.  H.   Couture,  $2j 

C.  W.  Lindsay,  Ltd.  vs  R.  H.  Joncaj 
$52. 

H.  Moffat  vs  Jimmy  ^chen,  $72. 

D.  Cere  vs  F.  Amyot.  $22. 

D.  Vandandaigne  vs  C.  L.  Alluisi,  $1, 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercrcdi   soir,   le  22   octobre   1919. 
line  nouvelle  liste  de  prix  est  en  vi- 
eur      pour    les      clefs     (wrenchs)     a 
anche   de   couteau.    Les   serres-joints 
lamps)    de    charpentiers    ont    egale- 
jjnt  enregistre  une  hausse,  de  meme 
e  la  quincaillerie  de  sellier  et  quel- 
es  lignes  de  chaine   brillante  a   har- 
is.    La    quincaillerie    marque    Corbin 
t  vendue   plus   chere.    L'etoupe   pour 
jmbiers  a  monte  de  5OJ/4C  le  quintal, 
s    clous      americains    a    tolture      se 
ndent    plus    chers    aussi.    Les    outils 
nk    pour    bucherons    ainsi    que     les 
inches    ont    subi    une    revision    a    la 
usse;    les   outils    ayant    monte   de    5 
l|ur  cent  et   les   manches  de   10   pour 
(it.   Une  ligne  de  scies  et   une  autre 
{)   marteau    sont    montees.    Les    toles 
lires  et  galvanisees  ont  ete   de    nou- 
vau   revisees   a    la    hausse.    Le    plomb 
saumon    se    vend    plus      cher,    de 
i  me  que  le  spelter.   Les  vieux  mate- 
ux,  bien  que  sans  changement,  ont 
leur  ton   s'ameliorer. 
Jn   declin   d'un   centin    par   livre      a 
enregistre    pour    le    cable    de    ma- 
le et  un  autre  d'un  centin  et  demi 
le  sisal.   Cela   est  du   a    la  concur- 
lce  vive   plutot  qu'aux  declins  pour 
matiere    premiere,    car    les   tendan- 
i.ont  ete   recemment   vers    la    haus- 
pour    les    matieres    premieres.      En 
leral,    les   affaires    sont   tres    excel- 
tes. 

iUVELLE  LISTE  POUR  LES 
CLEFS;  LES  SERRES-JOINTS 
DE  CHARPENTIERS  A  LA 
HAUSSE 
:iefs  (wrenches)  Serres-joints.  — 
e  liste  nouvelle  est  en  vigueur  pour 
clefs  avec  manche  de  couteau.  Les 
<  suivants  sont  en  force:  Six  pou- 
.  la  douzaine,  $15;  8  pouces,  $18; 
pouces,  $22;  12  pouces,  $23;  15 
ces  $38;  18  pouces,  $43  et  21  pou- 
.  $58.  L'escompte  est  de  25  pour 
t.  Les  serres-joints  de  charpen- 
s  et  de  voituriers  ont  monte  de 
<,  les  "Common"  etant  cotes  corn- 
suit:  3  pouces,  la  douzaine,  $7;  4 
ces,  $9.60;  5  pouces,  $12.20  et  6 
ces,  $15.75.  Les  prix  correspon- 
ts  pour  la  qualite  "Star"  sont:  $8, 
$14  et  $18  la  douzaine. 
QUINCAILLERIE  DE  SELLIER; 
CHAINE;    QUINCAILLERIE    A 

LA  HAUSSE 
uincaillerie  diverses.  —  Des  avan- 
sont  en  vigueur  pour  la  quincail- 
2  de  sellier  et  les  augmentations 
t  tres  differentes  en  ce  sens  qu'il 
impossible  de  donner  un  pourcen- 
i  exact  de  ces  avances.  Les  chat- 
a    harnais    ont    egalement    monte 


de    prix.    Les   diverses   lignes   de   quin- 
caillerie   Corbin     pour      entrepreneurs 
ont    monte    de    prix,    la    hausse    etant 
approximativement  de   10  pour  cent. 
L'ETOUPE  POUR   PLOMBIERS  A  LA 

HAUSSE;    DE    MEME    QUE    LES 

CLOUS  A   TOITURE   ET   LES 

OUTILS  DE  BUCHERONS 

Etoupe,  clous,  outils.  —  Des  avan- 
ces sont  en  vigueur  pour  l'etoupe  de 
plombiers.  L'augmentation  se  chiffre 
a  50c  le  quintal,  de  sorte  que  le  prix 
actuel  est  de  $10.25.  Les  clous  ameri- 
cains brillant  a  toiture,  se  vendent 
plus  chers,  la  cotation  pour  les  ba- 
rils  pleins  etant  de  $9  les  100  lbs  et 
pour  les  lots  brises,  de  $9.50.  Les  ou- 
tils Pink  pour  bucherons  se  vendent 
plus  chers  aussi.  Les  outils  ont  mon- 
te approximativement  de  5  pour  cent 
et  les  manches  de  10  pour  cent. 
LES  MARTEAUX  ET  LES  SCIES 
PLUS    CHERES 

Marteaux,  scies.  —  Des  prix  plus 
elevts  sont  en  vigueur  pour  les  mar- 
teaux Stanley,  et  cette  augmentation 
est  d'environ  15  a  20  pour  cent.  Les 
diverses  scies  de  la  marque  S.  &  D. 
ont  subi  une  revision  de  prix.  Comme 
les  escomptes  varient  beaucoup,  au- 
cun   prix  definis  ne  sont  donnes. 

GROSSE  DEMANDE  DOMESTIQUE 
ET  POUR  LE  COMMERCE  DE 
L'EXPORTATION 
Poeles  et  accessoires.  —  Les  ma- 
nufacturers travaillent  a  leur  capa- 
city pour  remplir  les  commandes  pour 
le  pays  et  pour  I'exportation.  Les  ten- 
dances sont  decidement  fermes,  mais 
avec  la  provision  des  fabricants,  ils 
ont  ete  capables  de  repondre  promp- 
tement  aux  demandes  des  clients.  Les 
prix  dependront,  surtout,  de  I'habili- 
te  des  manufacturiers  a  obtenir  des 
matieres  premieres  en  quantite  assez 
ininterrompue  pour  leur  permettre  de 
repondre  a  la  demande  avec  une  ce- 
lerite  raisonnable.  Le  commerce  des 
poeles  continue  d'etre  actif.  Les  ten- 
dances sont  fermes,  et  tout  change- 
ment fait  le  sera  plutot  vers  la  haus- 
se que  vers   la   baisse. 

LA      GAZOLINE      SE      VEND      BIEN; 

AVEC    L'HUILE    DE    CHARBON 
ELLE    SE    MAINTIENT 

Gazoline,  Huile  de  charbon.  —  Bien 
qu'il  n'y  ait  pas  de  changement  dans 
le  prix  de  I'huile  de  charbon,  les  ten- 
dances sont  stables  et  les  prix  se 
maintiennent  de  22  a  25  cents  le  gal- 
lon. Pour  la  gazoline,  il  y  a  une  de- 
mande active  encore,  le  prix  pour  la 
variete  a  automobile  se  maintenant  a 
33  cents. 


ON  ENREGISTRE  UN  DECLIN  SUR 
LE    MANILLE     ET    LE    SISAL 

Cable.  —  Le  ton  du  marche  de  la 
fibre  dure  est  a  la  hausse.  L'introduc- 
tion  de  diverses  varietes  de  cordage 
sur  le  marche  canadien  a  cree  une 
sorte  de  concurrence  qui  est  cause 
d'un  declin  de  1  cent  par  livre  sur  le 
manille  et  de  V/2.  sur  le  sisal.  Les 
nouveaux  prix  sont  les  suivants:  Ma- 
nille, la  livre,  base,  31c;  manille  an- 
glais et  beaver,  la  livre,  27c  et  sisal, 
23J/2c.  On  rapporte  que  le  commerce 
est   natisfaisant. 

LES  TOLES  PLUS  CHERES:    ELLES 

SONT    PLUS    DIFFICILES   A 

OBTENIR 

Feuilles  et  plaques.  —  La  difficulty 
de  maintenir  les  stocks  a  leur  plein 
niveau  a  fait  monter  les  prix.  La  ra- 
rete  a  ete  responsable  d'un  affermis- 
sement  general  du  marche  et  les  prix 
en  general  sont  plus  eleves.  Des  prix 
plus  eleves  encore  pourraient  devenir 
en  vigueur  cela  dependra,  en  grande 
partie,  de  la  situation  de  la  main- 
d'oeuvre. 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en   feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre   10 5.(15     6.40 

Calibre   12 5.70     6.35 

Calibre   14 5.75     6.50 

Calibre   16 5.85     6.65 

Calibre    IN  I'd 6.30     6.35 

Calibre  22  24 6.35     6.40 

Calibre   2(i 6.4.'.     6  50 

Calibre  28 6.75     7.00 

T61e  galvanisee  en  feuilles: 

10%  onces 8  65     9.25 

Calibre  28 8.75     8.85 

Calibre   2(1 S.50     8.50 

Calibres    22   el    21    .     .     .     .    8.10     8.35 

Calibre  16 S.70     8.00 

Calibre   IS 7.90     8.35 

Calibre  20    .    . 7.90     8.35 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LES  PRIX  DES  LIGNES  DE  PLOMB 
DEPENDRONT    DES    LINGOTS 

Produits  du  plomb.  —  Un  chiffre 
aatisfaisant  d'affaires  continue  d'etre 
fait  sur  les  produits  manufacturs, 
mais  le  commerce  pourrait  s'amelio- 
rer a  la  satisfaction  des  marchands 
en  general.  Les  prix  sont  maintenus 
et  si  le  plomb  garde  son  niveau  et  si 
un  affermissement  se  produit  stir  le 
marche  du  ferblanc,  il  y  a  peu  de 
perspective  de  voir  baisser  les  prix 
de    la    soudure. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12J 

Rebuts  de  plomb 0.13* 

Courbes    et  trappes   en    plomb. 

15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  h.  3J  la  lb., 

pied  carre\  la  lb 0.12J 
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Plomb   «n  feuilles,   4   a   8  lbs, 

pied  carre 0.09J 

Feuilles  couples,  %c  extra  et 
feuilles  couples  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 

Soudure,  garantie,  la  lb.   .    .    .  0.36 J 

Soudure,    strictement,    la   lb.    .  0.32A 

Soudure,  commerciale,  la  lb.    .  0.31 

Soudure,    wiping,   la  lb.    .    .     .  0.29 
Soudure  a  broche  (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.382 

50.60 0.41^ 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....  0.17 

Zinc  en  lots  brises 0.18 

TUYAU  DE  FER 
Standard  Buttweld 
Les  100  pieds. 
Acier  Fer  forge 

Noir        Gal.            Noir  Gal. 

M>    pc...    $  6.00       $  8.00       $ $..••• 

2   pc...        4.53           6.66           5.13  7.26 

%    pc...        4.53           6.66           5.13  7.26 

%    pc...        5.99           7.57           6.84  8.42 

%    pc...        7.53           9.66           8.68  10.81 

1  pc...  11.14  14.28  12.84  15.98 
1%  pc...  15.07  19.32  17.37  21.62 
1%    pc...      18.01         23.10         20.76  25.85 

2  pc...  24.24  31.08  27.94  34.78 
2%    pc...      38.90         49.73          

3  pc...      50.87         65.03  

3%    pc...      64.86  81.88  

4  pc...      76.85         97.01  

Standard   Lapweld. 

Acier  Fer  forge 

Noir        Gal.            Noir  Gal. 

2  pc...  $27.94  $34.78  $31.64  $38.11 
2%    pc...      40.66         51.48         46.51  57.33 

3  pc...  53.17  67.32  60.82  74.97 
ZVz    pc...      66.70         83.72         75.90  92.92 

4  pc...  79.03  99.19  89.93  110.09 
4%    pc...      88.00       113.00       107.00  132.00 

5  pc...    103.00       132.00       125.00  154.00 

6  pc...    133.00       171.00       162.00  200.00 

7  pc...    175.00       224.00       211.00  259.00 

8  pc...    184.00       235.00       221.00  273.00 

LA    BASE    DE    L'ACIER    ET   DU    FER 
EN    BARRES   SE    MAINTIENT 

Fer  et  acier.  —  L'on  n'a  pas  a  se 
plaindre  du  volume  des  affaires,  et 
les  marchands  de  gros  regoivent  un 
courant  continuel  de  commandes,  de 
jour  en  jour,  surtout  des  points  ex- 
terieurs.  La  perspective,  c'est  qu'il 
n'y  aura  pas  de  declins  et,  comme 
question  de  fait,  le  ton  est  tres  ferme. 

Acier  doux 3.75 

Acier  a  machinerie,  fini  fer    .     3.80 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier    fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer    ordinaire    en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffing,  les  100  lbs   ...   .     4.75 

LE  PRIX  DU  PLOMB  A  MONTE;  LE 
SPELTER  EST  FERME  AUSSI 
Metaux  en  lingots.  —  Les  caracte- 
ristiques  de  la  semaine  sont  I'affer- 
missement  d'un  prix  pour  le  plomb  en 
lingot  et  pour  le  spelter.  Le  ferblanc 
est  instable,  mais  on  s'attend  a  ce 
que  des  avances  se  produisent.  Le 
cuivre  est  tranquille. 

Cuivre.  —  Le  commerce  est  plutot 
leger,  et  il  n'y  a  pas  de  changement 
de  prix,  qui   reste  a  25c. 

Ferblanc.  —  On  s'attendait  a  ce 
qu'une  avance  se  produise  sur  ce 
marche,  mais  rien  n'est  arrive  encore. 
Le  prix,  cette  semaine,  eft  a  59c,  mais 


une  reaction  peut  se  produire  dans 
un  moment  ou  I'autre. 

Plomb.  —  Une  grosse  demande  sem- 
ble  etre  responsable  de  I'affermisse- 
ment  des  prix  et  les  cotations  cette 
semaine,  sont  en  avance  de  7  5/8c.  la 
livre. 

Spelter.  —  Bien  que  le  prix  de  10c 
la  livre  obtenu  la  semaine  derniere, 
reste  sans  changement,  la  tendance 
est  vers  la  hausse  en  sympathie  avec 
le    plomb   en   saumon. 

Antimoine.  —  Ce  marche  continue 
d'etre  ferme,  mais  la  vente  se  fait  au 
prix   non   change   de   10c    la   livre. 

Aluminium.  —  La  petite  demande 
pour  ce  metal  continue,  et  le  prix  est 
maintenu  a  34c. 

Fer  en  gueuse.  —  $50  la  tonne  est 
cote  sur  ce  marche  pour  les  quantites 
ordinaires. 

LA    PEINTURE 

Bien  que  l'on  s'attendait  a  ce  qu'il 
se  produise  un  soulagement  dans  la 
situation  du  marche  de  I'huile  de  grai- 
ne  de  lin,  peu  de  changement  n'a  eu 
lieu.  La  difficulty  que  l'on  eprouve  a 
se  procurer  de  la  graine  de  I'ouest 
existe  encore,  et  il  semble  qu'il  y  a 
eu  plus  ou  moins  de  congestion  par 
suite  du  mouvement  du  ble  de  I'Ouest 
a  I'Est.  Toutefois,  on  s'attend  a  de 
('amelioration  au  cours  des  quelques 
prochaines  semaines  et  vers  le  milieu 
de  novembre,  il  sera  possible  de  se 
procurer  de  I'huile  a  meilleur  marche 
et  en  quantite.  En  attendant,  I'huile 
sur  place   reste  sans  changement. 

On  peut  actuellement  se  procurer 
de  la  terebenthine  en  assez  grande 
quantite  et  avant  longtemps,  il  y  aura 
probablement  une  base  de  prix  plus 
facile,  mais  aucun  changement  n'est 
fait  pour  le   moment. 

Les    peintures   et   les  accessoires   se 

vendent  librement.  Le  blanc  de  plomb 

dans    I'huile    est    stable    et    comme    le 

plomb    en    saumon    s'est    affermi      re- 

cemment,    il    n'est   pas   probable   qu'un 

declin   se    produise.    Les   affaires   sont 

excellentes. 

PEU      DE      STOCK      SUR      PLACE 

D'HUILE    DE    GRAINE    DE 

LIN;   LE   MARCHE   EST 

FERME 

Huile  de  graine  de  lin.  —  Le  mar- 
che de  I'huile  sur  place  est  encore 
fort,  et  il  n'y  a  pas  de  promesse  d'a- 
meilioration  ici  dans  un  avenir  imme- 
diat.  La  livraison  de  la  graine  a  ete 
retardee  et  c'est  la  la  cause  imme- 
diate que  les  prix  de  I'huile  pour  li- 
vraison immediate  sont  maintenus 
pour  ainsi  dire  sans  changement.  Aux 
cotations  actuelles  de  la  graine,  I'hui- 
le devrait  etre  meilleur  marche,  mais 
c'est  un  cas  de  pas  de  graine  —  pas 
d'huile.  L'arrivee  de  I'huile  anglaise 
a  aide  a  soulager  considerablement  la 
situation.  Pour  I'expedition  de  novem- 


bre, les  prix  sont  beaucoup  plus  bas 
—  autour  de  $2.00  le  gallon  etant  cote 
pour  ceux  qui  voudront  livrer  de 
I'huile  a  cette  epoque.  L'avenir  de- 
vrait amener  du  soulagement  dans  la 
question  des  approvisionnements  et 
des   prix. 

Nous   cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 
...     2.90    3.02 


041 


1  k     4  barils    .... 

1  a    9  barils 

10  a.  25  barils 

Bouillie— 

1  a     4  barils 2.92$  3 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nale. 

ON   PEUT  SE   PROCURER   PLUS  DE 

TEREBENTHINE;     LES    PRIX 

SANS  CHANGEMENT 

Terebenthine.    —    Le    marche    s'est 

quelque  peu  ameliore  et  les  livraisons 

se    font    plus    librement.    Les   prix  de- 

vraient   bien   s'en    ressentir  et  baisser 

quelque   peu,   bien   que   la   revision    se 

fera,  probablement,  par  gradation. 

En  attendant,  les  barils  simples 
sont  cotes  a  $2.45. 

Terebenthine — 

Gal.  Imp. 

DelH  barils 2.45    2.65 

Par  petits  lots 2.65 

(Empaquetage  extra) 

DE     PLUS     GROSSES     VENTES    DE 
MASTIC    EN    PERSPECTIVES 
Mastic.  —   II   sera   possible  de  faire 
un    commerce    plus    considerable     de 
mastic,   et   la   chose   se   produira  bien- 
tot,  a   mesure  que   la  temperature  an- 
noncera    l'arrivee   de    I'hiver.      Le  ton 
est  maintenu  ferme  sans  changement, 
comme    le    montrent      les    differences 
suivantes: 
Nous  cotons: 
Mastic   Standard: 

Au- 

des 

1 1  sou? 

5  1      del 

tonnes  tonne  tonnf 

$5.00  $5.25  $5.60 


En  barils   .    .    . 
En  y2  barils  .   . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres   . 
Par  12%  livres   . 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs. 


5.15  5.40  5.75 

5.85  6.10  6.45 

6.10  6.35  6.70 

6.35  6.60  6.95 

8.10  8.35  8.70 

8.60  8.85  9.20 

7.15  7.40  7.75 

LE      BLANC      DE       PLOMB       DAN! 
L'HUILE    EST    FERMEMENT 
MAINTENU 
Blanc    de    plomb    dans    I'huile.  —  I 
n'y    a    pas    de    changement   de   const 
quence   a   signaler  sur   le   marche   < 
cependant   le   mouvement  du   plomb 
ete  actif,  si  l'on  considere  la  demand 
domestique    et    celle    pour      I'export 
tion.    Cette    derniere    s'est   bien   man 
tenue    durant    toute    la    saison    et   If) 
rapports      indiquent      qu'une     granq 
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tantite  est  encore  expediee  dans  le 
oment.  Les  prix  sont  les  suivants: 
i  lots  de  cinq  tonnes,  les  100  lbs, 
5.50;  en  lots  d'une  tonne,  $16,  et  en 
us  petites  quantites,  $16.35. 
II  y  a  eu  dernierement  une  tendan- 
vers  la  hausse  pour  le  plomb  en 
umon,  et  on  I'attribue  a  une  grosse 
mande  generale  de  la  part  des  con- 
mmateurs. 

i   BONNE    TEMPERATURE    FAVO- 
RISE    LA    DEMANDE    DE    LA 
PEINTURE 

3eintures    et   specialites.   —    La    su- 

rbe  temperature  que  nous  avons 
a      favorise    le      mouvement      des 

;  ntures  et  si  elle  se  maintient  le 
r|indrement  le  commerce  deviendra 
c  isiderable  et  il  aidera  a  faire  I'une 
o";  plus  grosses  saisons  encore  fai- 
t  .  Les  prix  sont  stables  et  sans 
cmgement,   fes   tendances   etant   plu- 

•  fermes,  par  suite  de  conditions 
d'erses,  telles  que  I'affermissement 
I  prix  du  ferblanc  en  feuilles,  I'af- 
ftnissement    du    plomb    en    saumon, 

n|  Le  mouvement  des  specialites  est 
oi    aussi. 

PEINTURES 
labastlne. 

)uleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
iWiS,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
(fc|>  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Mjtreal. 

quidebronze. 


ilde-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
e  de  banane,  gall.   ..$3.60     $7.00 
).b.  Montreal, 
eu. 

ivre 0.12    0.12 

uleurs  (seches)  la  livre 

e  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 

s  de  100  livres 0.09 J 

e  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

~>  livres 0.15 


e  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 
lets  de  100  livres 0  09 J 

a  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

>  livres 0.15 

3  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 

ets  de  100  livres 0.09J 

i  de    Sienne    pure,  tonnelets 
100  livres 0.15 

>  de  Sienne  bruise,  No  1,  100 
Lhs 0.9* 

Sienne  brQlee,  pure,  100 

u\'es 0.15 

Imp.     tonnelets      de 

3  vres 0.17     0.19 

-i  Chrome,  pur 0.35 

iime  jaune 0.25     0.41 

^Brunswick,  100  lbs.   0.12     0.12.\ 
Indien,  Kegs  100  li- 

; 0.15 

ulien,  No  1,  Kegs 

'  Hvres 0.06 

Venitien,    brillant 

ll'rieur 0.07 

"    Venitien,  No  1 0.05* 

ma,  pur  sec 0.09i 

M  d'Or,  100  livres 0.12 

1  blanche,  100  livres  ..0.05*  0.06 

*'|  blanche,  barils "o.03i 

"  jaune,  barils  ..    ..  0.06    0.10J 

francais,  barils 0.08 

sapin,   100   livres    ..0.07     0  OS 
Super   Magnetic 0.05, 


0.20 
0.10 
0.09 


Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
boTtes  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  francais,  pur0.25     0.28 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de   Chine 1.00 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre  d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails   (blancs)  Gallon 

Duralite $7. 47* 

AlbaglosB,  C.  P.  C 5.75 

Email    "Blanc",    H-l 6.90 

Mooramel 7.00 

Colle. 

Colle  Ail-Round   Brantford — 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb*    28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 
Vitre  Simple     Double 

epais-       epais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

An  dessous     de     25    ..$18.75     $22.90 

26  a  34 19.00       24.85 

35  a  40 20.50       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71   a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse.  L5  el  -0%. 

Escompte  a  la  feuille,  5%. 

Comptant.  2  pour  cent. 

t'.a.h.   Montreal. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de  1  a  2  pieds 0.90 

Glaces  de  2  a  3  pieds 0.95 

Glaces  de  3  a  4  pieds 1.15 

Glaces  de  4  a  5  pieds 1.35 

Glaces  de  7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de  5  a  7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces  de  101  a  110  de  largeur, 
oontenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant  plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant  plus  de  100  pieds  chaque. 3.75 
Escompte  au  commerce.  20  pour  100. 
Livraison  en  ville.  25  pour  100. 
f.a.b.  Montreal. 

Clous  de  vitriers. 
Recouverts   zinc,    $1.45   les   douze   pa* 
quets  de  6  livres  brut, 


BLANC    DE    PLOMB 

(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Torontf 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00  16.35 

Crown,  pur 16.00  16.35 

Ramsay,  pur 16.00  16.35 

Green  Seal 16.00  16.35 

Moore,  pur 16.00  16.35 

Tiger,  pur 16.00  16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .    .     16.00  16.35 

Elephant,  veritable    .    .     16.50  16.85 

Red  Seal 16.00  16.35 

Decorators,  pur   ....     16.00  16.35 

O.  P.  W.  anglais  ....     16.20  16.55 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.45,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de   5  tonnes,   moins  10%. 

Vert   de   Paris 

En  barils,  environ   600  lbs    .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48* 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

E16phant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,    plancher-vestibule 4.55 

Minerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..    ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  e"gyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Moore,  peinture  de  plancher  .  .    .  .3.85 

Moore,  Sani-flat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..   ..4.30 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C.P.C.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,    a   plan- 
cher   3.75 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.60 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.80 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  k  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor   ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.95 

Mellotone.  couleurs 3.60 

Sanitone,  blanche ,.    ..3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf.  h.  plancher 4.00 

Pearcy,  preparers,  blanches   ..    ..4.25 
Pearcy,  pr£par6es,  couleurs   ..    ..4.50 
f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
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ASBESTOS 

Ecole  pour  gargons  pour  le  compte 
de  la  commission  scolaire  catholique. 
Secr6taire-tresorier:  G.  J.  Boisvert. 
Des  soumissions  seront  regues  par  le 
secretaire-tresorier  jusqu'au  8  novem- 
bre  prochain. 

CAP    DE    LA    MADELEINE 

Residence  de  $5,000  au  pare  Roche- 
fort,  Pont  St-Maurice,  pour  Omer  Gil- 
bert, Pont  St-Maurice.  La  brique,  le 
bois,  la  plomberie  et  la  quincaillerie 
ne  sont  pas  encore  achetes.  Le  pro 
prietaire  l'occupera. 

Residence  de  $6,000  au  pare  Roche- 
fort,  Pont  St-Maurice,  piur  Geo.  Geli- 
nas  Pont  St-Maurice.  Le  proprietaire 
demande  des  prix  pour  15.000  briques, 
du  bois,  de  la  plomberie  et  de  la  quin- 
caillerie      Le   proprietaire   l'occupera. 

Residence  de  $5,000  sur  la  rue  Ste- 
Julienne  pour  Louis  A.  Fortier,  a  la 
Pension  Plante. 

Residence  de  $5,000  au  pare  Roche- 
fort,  Pont  St-Maurice,  pour  Georges 
Richard,  Pont  St-Maurice.  Le  proprie- 
taire l'occupera. 

Residence  de  $5,000  au  Pont  St- 
Maurice,  pour  Antoine  Frigon,  Pont 
St-Maurice.  La  plomberie,  le  bois  et 
la     quincaillerie  ne  sont     pas   encore 

Residence  de  $5,000  sur  la  rue  St- 
Dominique,  pour  Pierre  Lacroix.  La 
brique,  la  toiture,  la  fournaise,  la 
plombtrie,  les  garnitures  inteneures 
et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achetes.      Le  proprietaire  louera. 

Logements  de  $5,000  au  pare  Roy, 
pour  J.  A.  Roy.  Le  travail  sera  fait  a 
la  journee. 

Magasin  et  residence  de  $16,000,  au 
pare  Rochefort,  Pont  St-Maurice,  pour 
Rosaire  Leduc,  Pont  St-Maurice.  A%- 
cun  materiel  n'a  ete  achete.  Le  pro- 
prietaire l'occupera. 

2  logements  de  $6,000  en  face  de  la 
St.  Maurice  Paper  Co.,  pour  Ludger 
Boudreau. 

Reservoir  a  eau  en  acier  et  extinc- 
teurs  automatiques  (springier)  $40,- 
000,  pour  la  St.  Maurice  Paper  Co. 
Gerant:  M.  Ward.  Ce  sera  un  reser- 
voir en  acier,  138  pieds  de  haut  sur 
supports  en  acier  et  fondation  en  b6- 
ton.     Capacite:    100,000  gallons. 

Residence  de  $6,000  au  Pont  St- 
Maurice,  pour  Xavier  Par6,  Pont  St- 
Maurice. 

Modifications  une  residence  d'ete, 
$3,000,  pour  Nap.  E.  Godin,  qui  est 
sur  le  marche  pour  une  installation 
eiectrique  de  fagon  a  produire  sa  pro- 
pre  eiectricite  chez  lui. 
GRANBY 

Couvent  de  $100,000,  pour  les  Soeurs 
de  la  Presentation,  St-Hyacinthe.  Ar- 
chitecte:  Alcide  Chausse,  72E  rue 
Notre-Dame,  Montreal.  Des  soumis- 
sions seront  demand^es  a  la  fin  du 
mois.  Plans  et  specifications  chez 
l'architecte.  La  brique,  la  plomberie, 
l'acier,  la  toiture,  les  garnitures  inte- 
rieures  et  la  plomberie  ne  sont  pas 
encore  achetes. 

LEVIS 

Voutes  pour  le  conseil  de  ville.  Ar- 
chitecte:  Lorenzo  Lemieux,  39  rue  St- 
Jean,  Quebec. 

LIMOILOU 

Remise  a  voiture  de  $3,000,  99,  3eme 
Rue,  pour  Olivier  Parent. 


MEACH    LAKE,  QUE. 

Cottage  de  $2,000.  pour  F.  D.  Bur- 
pee, surintendant  de  la  Ottawa  Elec. 
Ry.,  Ottawa.  Le  travail  sera  commen- 
ce   au    commencement    du    printemps. 

MONTREAL 

Residence  (3  plain-pieds)  $6,000, 
sur  la  rue  Fabre,  pour  N.  Lapierre, 
745  rue  Grenier.  Aucun  materiel  ne- 
cessaire. 

Addition  a  une  fabrique,  $150,000, 
sur  la  rue  Charlevoix,  pour  la  Steel 
Co.  of  Canada,  Ltd.,  1272  rue  Notre- 
Dame  Ouest. 

Residence  et  garage  de  $9,000,  angle 
Lansdowne  et  Sunnyside,  Westmount, 
pour  R.  E.  McDonnell,  26  avenue  Sel- 
kirk. 

Residence  (3  plain-pieds)  $5,500,  sur 
la  rue  Dublin,  pour  Ant.  Filiatrault, 
393  chemin  Lasalle,  Verdun.  Les  pro- 
prietaire accordera  des  sous-contrats 
et  achetera  ses  materiaux  immediate- 
ment. 

Residence  et  garage  de  $15,000,  sur 
l'avenue  Brock,  Montreal-Ouest,  pour 
Harry  Aird,  152  avenue  Wolseley. 

Garage  de  $1,400,  2462  avenue  du 
Pare,  pour  A.  Laurendeau,  215  rue  St- 
Paul.  JLe  travail  sera  fait  a  la  jour- 
nee et  le  proprietaire  est  sur  le  mar- 
che pour  ses  materiaux. 

2  plain-pieds  de  $5,000,  sur  l'avenue 
Old  Orchard,  pour  Georges  Paquette, 
148  square  Georges  Etienne  Cartier, 
qui  est  sur  le  marche  pour  les  mate- 
riaux qu'il  lui  faut. 

Six  logements  de  $8,000  sur  la  lere 
Avenue,  Verdun,  pour  Paul  Lalonde, 
565  chemin  Lasalle,  Verdun.  Le  pro- 
prietaire accordera  des  sous-contrats 
et  il  est  sur  le  marche  pour  des  mate- 
riaux. 

Garage  de  $1,500  sur  la  rue  St-Do- 
minique.  pour  J.  Finestone,  1275  rue 
St-Denis. 

Fabrique  de  vetements,  $30,000. 
place  Phillips,  pour  L.  A.  Dubrule,  164 
rue  McGill. 

Deux  magasins  et  4  plain-pieds, 
$15,000,  sur  la  rue  Ste-Catherine,  Mai- 
sonneuve,  pour  J.  Forest,  1395  rue  Ste- 
Catherine  Est. 

3  logements  de  $8,000  sur  l'avenue 
de  Lorimier,  pour  Paul  Pepin,  1043 
rue  Sherbrooke  Est.  Le  proprietaire^ 
decidera  probablement  de  faire  tout 
le  travail  a  la  journee.  La  brique,  le 
bois  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas 
encore  achetes. 

15  plain-pieds  de  $15,000,  sur  la 
4eme  Avenue,  Maisonneuve,  pour  Al- 
fred Leclaire,  168,  4eme  Avenue  Mai- 
sonneuve. Des  sous-contrats  seront 
accordes  et  le  proprietaire  a  besoin 
de  briques  plastiques,  de  bois  et  de 
ciment  immediatement. 

Residence  de  $9,000,  sur  l'avenue 
Westhill,  Notre-Dame  de  Grace,  pour 
A.  C.  Shaver,  349  rue  Bleury. 

Deux  residences  de  $6,000  chacune, 
sur  l'avenue  Marlow,  Notre-Dame  de 
Grace,  pour  John  Dominique,  360  rue 
St-Antoine.  Le  proprietaire  accordera 
des  sous-contrats  et  il  achetera  ses 
materiaux. 

Restaurant  de  $75,000,  290  rue  Ste- 
Catherine,  pour  Childs  Co.,  New- York 
City. 

Modifications  a  une  edifice  converti 
en  club,  76  rue  Lagauchetiere,  pour 
la  Chinese  Benefit  Society,  97  rue 
Clarke.  L'entrepreneur  fera  tout  le 
travail  a  la  journee  et  il  achetera  les 
materiaux. 

2  residences  de  $4,000  chacune,  sur 


l'avenue  Marsolais,  Westmount,  pour 
N.  Pigeon,  27  chemin  Ste-Catherine. 
Aucun  materiel  necessaire. 

3  plain-pieds  de  $6,500,  sur  l'avenue 
Henri -Julien,  pour  E.  Dubois,  1993  rue 
St-Hubert.  Le  proprietaire  fera  tout 
le  travail  a  la  journ6e  et  il  acheti 
tous  les   materiaux  qu'il  lui  faut. 

Quatre  residences  de  $6,000  chacune 
sur  l'avenue  Monkland.  pour  James 
Angus,  314  Cote  du  Beaver  Hall.  Le 
proprietaire  accordera  probablement 
des  sous-contrats  et  il  est  sur  le  mar- 
che pour  ses  materiaux. 

Edifice  a  fabrique,  $75,000,  sur  la 
rue  St-Patrice,  pour  la  Dominion  Oil 
Cloth,  Ltd.,  1192  rue  Ste-Catherim 
Est. 

Six     logements   de     $16,000,  sur  li 
5eme   avenue,     Maisonneuve,  pour 
Closse  Construction  Co.,  Ltd.,  105  rui 
St-Luc.     Des  sous-contrats  seront 
cordes  prochainement. 

Fabrique  de  pneus  en  acier  et  d'ac 
cessoires  de  chemin  de  fer  pour  la 
Canadian  Steel  Tire  &  Wheel  Co.  Vice- 
president  et  gerant:  F.  J.  Buller,  222 
avenue  Wright,  Toronto.  La  compa- 
gnie  ouvrira  des  bureaux  a  Montreal 
vers  le  ler  novembre.  Elle  a  ete  in 
eorporee  recemment  avec  un  capita 
de   $1,000,000. 

Modifications  a  un  edifice  a  fabr: 
que,  $7,500,  sur  l'avenue  Greene,  pou 
la  succession  P.  Laliberte.  L'entrepre 
neur  fera  probablement  tout  le  travail 
a  la  journee. 

3  logements  de  $6,000,  sur  l'avenue 
Woodland.  Verdun,  pour  P.  J.  Forbre 
445  chemin  Lasalle,  Verdun.  Le  pro 
prietaire  fera  tout  le  travail  a  la  jour 
nee  et  il  achetera  les  materiaux  do; 
il  aura  besoin. 

2  logements  de  $4,000.  sur  la  rut 
Newmarch,  pour  Geo.  Gill,  430  avenui 
Rielle,  Verdun.  Les  planchers  et  1; 
quincaillerie  ne  sont  pas  encore  ache 
tes. 

Modifications  a  un  magasin.  $8,00C 
pour  S.  Surprenant,  1411  rue  Welling 
ton,  Verdun. 

QUEBEC 

Bureau  de  $3,000.  sur  la  rue  d 
Pont,  pour  J.  L.  Lachance,  Ltee,  ru 
du  Pont. 

Fabrique  de  tabac  de  $10,000,  66-7 
rue  St-Valier,  pour  la  Lemesurier  T< 
bacco  Co.,  66-74  rue  St-Valier.  G6rant 
Ludger  Cantin.  Endommagee  par  ' 
feu.  Pertes:  $20,000.  On  reconstruii 
bientot. 

Residence  de  $2,500,  sur  le  chem 
de  Charlebourg,  pour  A.  J.  Gagn 
chemin  de  Charlebourg. 

RIVIERE    DU    LOUP,  QUE 

Residence  de  $15,000,  pour  le 
Landry,  dentiste.  Architecte:   11 
St-Jean,   Quebec. 

SHAWINIGAN-FALLS 

Residence  de  $8,000.  sur  la  ru 

tier,  pour  P.  H.  Marcotte,  rue  G 

ST-ADRIEN    D'ISLANDE,  QU 

Presbvtere  de  $10,000.  pour  la 
roisse.  Cure:  Rev.  A.  Julien.  Le  pr 
bytere  a  ete  detruit  par  le  feu 
l'eglise  endommagee  au  montant 
$4,000.  Pertes:  $10,000.  La  reconstr 
tion  n'est  pas  encore  tout  a  fait  <lf 
dee. 

ST-HYACINTHE 

Garage   de   $15,000,   sur  la  rue  i( 
Anne,    pour   J.    C.   Drolet,   116   rue  " 
Antoine.     Le     travail  sera     fal 
journee   et  le  proprietaire  est  sur- 
marche  pour  tous  les  materiaux 
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Le  montant  souscrit 

est    exempt 

de  l'impot  sur  le  revenu 


Q 


UE  vous  souscriviez  $50,  $100,  $500  ou  $1,000  ou  plus  a 
l'Emprunt  de  la  Victoire  1919,  le  montant  de  votre  sous- 
cription  sera  exempt  de  la  taxe  sur  le  revenu. 


Seul  l'interet  du  montant  de  votr.?  souscription  est  sujet  a  la  taxe, 
comme  l'interet  de  votre  compte  d'epargne,  de  vos  prets  hypothe- 
caires  ou  de  vos  obligations  provinciales,  municipales  ou  industriel- 
les  ou  de  tout  autre  revenu  taxable. 

D'autre  part  sont  exemptes  de  tout  impot  sur  le  revenu: 
Toutes  les  personnes  mariees  dont  le  revenu  annuel  total,  y  compris 
l'interet  sur  les  Obligations  de  la  Victoire,  ne  depasse  pas  $2,000; 
Les  celibataires  dont  le  revenu  total   de   toutes  sources  ne  depasse 
pas  $1,000; 

De  plus,  toute  personne  mariee  qui  a  des  enfants  n'ayant  pas  atteint 
l'age  de  18  ans,  beneficie,  pour  chaque  enfant,  a  sa  charge,  dune 
exemption  de  $200  d'impot  sur  le  revenu. 

Dans  ces  conditions,  il  est  facile  de  comprendre  que  l'impot  sur  le 
revenu  n'atteint  que  les  personnes  qui  ont  de  gros  revenus. 

Souscrivez  dans  toute  la  mesure  de  vos  moyens  a  V 

EMPRUNT  DE  LA    VICTOIHE  1919 


« 


Chaque  dollar  sera  depense  au  Canada. 

Public    sous    les    auspices    du    Ministre    des    Finances    du 
Canada  par  le  Comite  Canadian  de  l'Einprunt  de  la  Victoire 


En   ecrivant   aux   annonceMrs,  mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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Bas  veritable  et 


BAS 


valeur  veritable 


II 


AUJOURD'HUI  plus  que  jamais  auparavant  les  gens  tiennent  a  la  valeur. 
Les  prix  Sieves  ont  rendu  les  acheteurs  difficiles,  et  le  marchand  quiv 
vend  des  bas  qui  ne  sont  pas  aussi  bons  qu'ils  devraient  I'etre  —  perd  des 
clients,  des   profits   et   sa   clientele.  . . .  .; 

Voici    les    raisons    pour    lesquelles    vous    devriez    prendre    en    stock    les    bas 
Circle-Bar:  — 

Chaque  paire  de  bas  Circle-Bar  a  des  qualites  durables  exceptionnelles. 
Chaque  paire  de  bas  Circle-Bar  donne  a  I'acheteur  la  valeur  reelle  de  son 
argent. 

Chaque   paire   de   bas  Circle-Bar  est  sans  coutures,  avec  talons,   bouts,  se- 
melles  renforces,  et  s'ajuste  sans  le  moindre  faux  pli. 

Chaque    paire   de    bas   Circle-Bar   ramene    un   client   souriant   et   satisfait   et 
cela   veut  dire  des  commandes   repetees. 

Le   bas  Circle-Bar  donne   une   longue   duree,  de    la   satisfaction   et   la    pleine 
valeur  de  I'argent  debourse. 

Recommandez  et  vendez  les  bas  Circle-Bar.    Ni  vous  ni  votre  client  ne  com- 
mettrez  une  erreur. 

The  Circle-Bar  Knitting'  Co. 


Limited 


KINCARDINE 


ONTARIO 


jirffonne' 

UJM 

FAUX-COL 

A-RROW 

©'UN  AJUSTE|VIEJMT  f  ARFAIT 

CLUETT.  PEABODY  &  CO.  OF  CANADA.   LIMITED 


L.  N.  MESSIER, 

847-851   Mont-Royal  Est,  MONTREAL 

Etoffes   a    robes,   merceries,   tapis,    prelarts,   etc. 
TEL.  ST-LS  3460.  PATRONS  BUTTERICK 


? 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


En   ecrivant    aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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Pouvez-vous  toujours 
mettre   la    main  instanta 
nement  sur  "tel  papier"  ? 


Pouvez-vous  toujours  mettre  la  main   Instantaniment 
ou  ce  papier  "necessaire  a  la  minute  mSme"? 
Ou   devez-vous  tout   bouleverser  sur  votre  bureau  — 
—  probablement  sans  resultat  —  dans  vos  filieres? 
Vous  savez  vous-meme  combien  on  peut  perdre  de 
temps  precieux  en  suivant  l'une  ou  l'autre  de  ces 
deux    dernieres    methodes    depourvues    d'organisa- 
tion.  _„        _       ,   ,.    ,, 

Un  Classeur  a  Demi  Section  "Office  Specialty 
vous  evite  toute  perte  de  temps  par  retards.  Pres 
de  votre  bureau  vous  gardez  cet  assistant  "tou- 
jouis-au-travail".  Vous  y  placez  les  papiers  —  les 
comptes,  les  documents  strictement  personnels 
dont  vous  pouvez  avoir  besoin  a  la  minute  dans 
votre  travail  depuis  le  matin  jusqu'au  soir. 


sur  cet  important  document  d'affaires  —  cette  lettre 

ou   attendre   impatiemment  qu'un  assistant  recherche 

si  vous  avez  a  faire  face  au  probleme  de  trouver 
de  suite  tel  ou  tel  papier  a  l'instant  ou  vous  en 
avez  besoin,  ecrivez-nous  aujourd'hul  a  notre  bu- 
reau pour  recevoir  une  brochurette  descriptive 
vous  disant  combien  vous  pouvez  rSsoudre  aisG- 
ment  ce  probleme. 

OFFICE   SPECIALTY   MFG.   CO.,   LIMITED 

Les    plus    grands    fabrlcants    de    classe-paplers    de 

1'Emplre    Britannique. 

Bureau:   81   Rue  St-Pierre,   Montreal. 


se  Vend  a  Vue! 


U  Tranche-Aliments 
'HOME  65" 


ie  que  vous  pouvez  fa 
snt  demontrer  a  vos 
que  c'est  l'arti- 
•»  e    plus    uti 
la  peuvent 
ms  leur 


Superbement 
fini 


Chapeau  her- 
metique  a  l'eau 

Fait  au  Canada 

Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner    en    tout    temps. 


MAXWELLS  LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


AUX  MARCHANDS  DE  LA  CAMPAGNE 


TOUS  les  cultivateurs 
ont  besoin  d'une  de 
nos  boulllolres  sur 
leur  ferme.  Vendez- 
leur  une  bouillolre  ga- 
rantle  par  le  manufac- 
turier  et  vous  leur 
donnerez  satisfaction. 
Le  fait  que  nous  ven- 
dors directement  aux 
marchands  nous  per- 
met  de  leur  offrlr  des 
prix  qui  leur  laissent 
une  bonne  marge  de 
profits.  Une  comman- 
de  d'essai  vous  le 
prouvera.  Ecrlvez  au- 
jourd'hul mfime  pour 
avoir  notre  clrculaire 
et  nos  prix. 

Fonderie  de  l'Islet 

Limltee 

L'ISLET     STA.,     Que., 

Canada 


Representation  Demandee 

Negociant  francjais  accepterait  depot  ou  agen- 
ce,  pour  tous  produits  de  bonnes  maisons  ca- 
nadiennes.    Faire  offres  a: 

PAUL   DESMAZIERES, 

a  Haubourdin,  Nord,  France. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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FABRIQUE    DE   LIMES   BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


Douze  Medailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE    EN   1895 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoy6  gratultement  sur  demande  a  toute  personne  Int6ress6e  dans  le  commerce  dek  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe. 

Propriete   exploitee   par  la   Nicholson   File   Co. 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  6couler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  r^petees.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


CLEFS  (wrenches)  FORGEES  AU  MARTEAU-PILON 
SUPERIEURES  DE  WILLIAMS 

POUR   TOUS   LES   USAGES 


Grandes  et  petites,  courbes  et  droites,  epaisses 
et  minces 

40  modeles  r^guliers  avec  un  choix  d'environ  1,000  lar- 
geurs  d'ouvertures  de  3/16  a  7%  pouces.  Ecrivez  pour 
avoir  la  brochurette. 

J.  H.  Williams   &  Co. 

"LES    FABRICANTS    DE    CLEFS" 

122   RICHARDS  ST.  BROOKLYN,  N.Y. 

Representants  canadiens: 

THE  CANADIAN  FAIRBANKS-MORSE  CO. 

MONTREAL  et  QUEBEC 


Evidemment 

Vous  admettez  que  la  publicite  fait  vendre. 

La  ligne  de  qualite  de 

LA  PEINTURE 


comporte  une  bonne  provision 
de  publicite  periodique  qui  aide 
a  tous  les  marchands  progressifs 
qui  vendent 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre   Correctement" 

Notre  proposition  attrayante  ne  peut  manque 
vous  interesser. 


A.  Ramsay  &  Son  Compan; 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1  * 
TORONTO         MONTREAL         VANCOlM 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Fournaises 
a  Air  Chaud 


23  RUE  WELLINGTON,  MONTREAL 


En  aerlvant  aux   annonceura,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant".  s.v.p. 
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Plus  que  jamais  auparavant  dans  l'histoire  du  chauffage  des 
maisons,  ce  probleme  est  serieusement  etudie  par  le  proprietaire 
et  par  le  locataire.  De  sorte  qu'il  est  absolument  necessaire  que 
l'entrepreneur  qui  installe  le  systeme  de  chauffage  connaisse  par- 
faitement  ce  sujet  pour  preparer  intelligemment  des  estimes,  un 
plan  et  voir  a  1'installation  des  systemes  a  air  chaud. 

Le  chauffage  a  air  chaud,  lorsqu'il  est  intelligemment  et  bien 
pose,  est  reconnu  par  les  meilleures  autorites  comme  le  systeme 
de  chauffage  le  plus  hygienique,  le  plus  pratique  et  le  plus  eco- 
nomique. 

Nos  experts  en  fait  de  chauffage,  qui  consacrent  tout  leur 
temps  a  cette  Industrie,  sont  des  hommes  qui  se  font  gloire  de 
suivre  la  marche  du  progres  dans  la  pose  des  chauffages  a  air 
chaud,  et  leurs  services  vous  sont  offerts  gratis  chaque  fois  que 
vous  avez  besoin  de  leurs  conseils. 

Si  vous  tenez  a  garder  votre  renom  comme  bon  poseur  de 
chauffage  a  air  chaud,  voici  quelques  points  vitaux  a  considerer: 
toujours  recommander  la  pose  des  appareils  d'un  manufacturier 
en  renom  dont  la  garantie  accompagne  toujours  la  votre;  faire 
Tinstallation  suivant  les  methodes  les  plus  modernes,  en  em- 
ployant  des  materiaux  de  premiere  classe  et  a  un  prix  vous  per- 
mettant  de  faire  faire  le  travail  par  les  meilleurs  ouvriers,  car 
alors  votre  client  recevra  la  pleine  valeur  de  Pargent  qu'il  depen- 
sera,  et  vous  realiserez  non-seulement  un  profit  qui  vous  permet- 
tra  de  vivre,  mais  vous  aurez  la  reputation  de  faire  un  travail  re- 
commandable  et  satisfaisant,  ce  qui  ne  manquera  pas  d'ajouter 
enDrmement  au  SUCCES  de  votre  commerce. 


HE  McCLARY   MANUFACTURING   CO. 
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Cinquante    Annees    de    Succes 

Depuis  pres  d'un  demi-siecle,  les  Peintres  aussi  bien  que  les 
Marchands  de  Quincaillerie  ont  obtenu  la  plus  grande  satis- 
action  du 

Blanc  de  Plomb  Marque  "TIGER" 

Cet  automne,  le  Blanc  de  Plomb  Marque  "TIGER"  est  le 

meme  que  celui  que  vous  avez  toujours  vendu. 

Sa  qualite  et  sa  rare  bonne  valeur  seront  toujours  les  nieil- 

leures. 

La  Marque  "TIGER"  a  vu  ses  ventes  augmenter  chaque  sai- 

son.  Cette  saison  il  sen  vendra  plus  que  jamais  auparavant. 

Assurez-vous  d'en  avoir  suffisamtment  en  stock  et  vous  pou- 

vez  compter  sur  une  saison  profitable  de  ventes  de  Blanc  de 

Plomb. 

The   Montreal   Rolling   Mills   Co. 

MONTREAL,   QUEBEC. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  specialite  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oD  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas     -      -     Ontario 


On  tient  a  avoir  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

parce  qu'ils  donnent  une  toilette  nouvelle  aux  murs  dej 
la  maison  et  qu'ils  mettent  dans  chaque  piece  un; 
atmosphere  de  confort  et  de  gaiete\  Ces  papiers  offrentl 
tout  ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  tapisseries  av 
toutes  les  qualitSs  au  choix. 


Les  Papiers  "Tout  Rognes 
Staunton 


se  gagnent  de  nouveaux  amis  chaque  fois   qu'ils  s 
employes  et  ils  attirent  des  clients  nouveaux  aux  magi 
sins  qui  les  vendent. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles  de  ventes  a  Montreal:   Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Augmentez    vos    Ventes    en   tenant   la   ligne 

MAPLE    LEAF 


Le    MONARCH,   un    superbe     poele  de  famille 

Voici  un  poele  indispensable  dans  toutes  les  families.  Vous  constaterez  qu'il  est  de  veute  facile.  II  combine  la 
valeur  exceptionnelle  aux  derniers  perfectionnements  ap  ported  a  un  poele.  II  est  d'un  beau  modele  uni  avec  corps 
en  tole  d'acier  epaisse,  contenant  un  fourneau  parfait  avec  thermometre  pour  l'enregistrement  des  degr6s  de  la 
chaleur,  un  r^chaud  d'une  dimension  exceptionnelle,  une  barre  pour  les  linges  de  vaisselle,  le  plus  nouveau  foyer 
avec  les  fameuses  grilles  Duplex  pour  briiler  du  bois  on  du  charbon.  La  vente  de  ce  poele  donne  un  gros  profit.  11 
se  vend  pour  ainsi  dire  tout  seul  a.  cause  de  sa  valeur  exceptionnelle,  de  son  prix  mode>e"  et  de  ses  ameliorations 
les  plus  nouvelles. 

La  campagne  de  publicite  nationale  pour  le  Monarch  rend  faciles  les  ventes  de  ce  poele. 
Ecrivez  aujourd'hui   meme   pour  avoir  un  catalogue  ainsi  que   nos   prix. 

Manufacture  par 

THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY,  Limited 


OTTAWA 


CANADA 


Distributeurs    pour    I'Ouest:    THE    CANADIAN      SUPPLY    COMPANY,   SASKATOON,   SASK. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix   Courant",  s.v.p, 
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Le  Crampon 
Tapatco  donne 
une  prise  son- 
de et  tient  en 
place  les  agra- 
fes, longtemps 
apres  que  le  tis- 
su  lui-meme  a 
ete  affaibli  oar 
'usure 


Ou  en  est  votre  stock  de  gants  Ta- 
patco? En  tenant  la  ligne  complete, 
vous  pouvez  repondre  aux  besoins 
de  n'importe  quel  client.  Le  choix 
comprend  des  modeles  gantelet, 
avec  poignet  en  tricot  et  avec  ban- 
de  dans  le  haut  —  bouts  en  cuir  et 
paume  en  cuir  —  couleurs:  ardoise 
et  oxford.  Demandez-les  a  votre 
marchand   de  gros. 


Une  ligne  que  vous  pouvez 
vendre  avec  confiance 


Les  marchands  ont  de  bonnes  raisons  d'avoir  une  con- 
fiance  absolue  dans  une  bourrure  a  collier  de  cheval  ayant 
un  aussi  grand  renom  parmi  les  cultivateurs  que  la  ligne  Ta- 
patco. Cette  ligne  a  gagne  son  renom  par  le  "service".  Faite 
de  coutil  de  superbe  qualite  —  avec  du  rembourrage  de  com- 
position speciale  faite  par  notre  propre  procede,  la  Bourrure 
Tapatco  est  reconnue  comme  un  article  superieur. 

Les  marchands  constatent  que  ces  bourrures  se  vendent 
facilement  —  surtout  lorsqu'ils  prennent  le  trouble  d'expli- 
quer  a  leurs  clients  qu'en  faisant  porter  a  leurs  chevaux  des 
Bourrures  Tapatco,  ils  pourront  obtenir  une  plus  longue  duree 
du  collier  lui-meme  —  en  leur  disant  que  son  usage  pourra 
etre  continue  longtemps  apres  que  son  usure  necessiterait 
autrement  sa  mise  au  rancart. 


THE  AMERICAN  PAD  &  TEXTILE 
CO.,  CHATHAM,  ONT. 


38    ans    d'experience    dans    la    fabrication 
des   bourrures. 


BRANtr 

BOURRURES 
a  Colliers  de  Chevaux 


LES  OUTILS  DE  BUGHERONS 

DE  PINK 

Les  outils  Etalons  dans  toutes  les  provin- 
ces du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande, 
Australie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturers  d'OUTILS  DE  BUCHERONS 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p 
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Prix,  Calorie  et  Valeur 

Considerez  ces  trois  facteurs  et 
vous  serez  convaincu 


Winnie  vous  le  savez,  la  calorie  est  l'unit6- reconnue  pour  calculer  la  nutrition  que  renferment  les  aliments  tout 
e  la  livre  Test  pour  la  pesanteur,  la  verge  pour  la  longueur.  Les  Sardines  de  la  Marque  Brunswick  renfer- 
nt  un  plus  gros  pourcentage  de  calories  que  n'importe  quel  autre  poisson  en  boites  et  leur  prix  n'est  pas  plus 
ve\  Par  suite,  il  est  facile  pour  vous  de  calculer  la  valeur  des  produits  de  la  marque  Brunswick.  Vous  n'avez 
k  vous  rappeler  que  plus  haut  est  le  pourcentage  des  calories  pour  le  meme  prix,  plus  grande  est  la  valeur  de 
iment. 


CONNOR  BROS,,  LIMITED 

Black's  Harbor,  N.-B. 


LES 


"SIMMS" 


sont  les  meilleures  brosses  que  demandent  vos  clients. 


Les  brosses  a  plancher  qui  ne  perdent  pas  leurs  brins  apres  leur  premiere 
semaine  d'usage  —  Les  balais  qui  dureut  longtemps  et  balaient  aussi  bien 
que  lorsqu'ils  sont  neufs  —  les  pinceaux  qui  ne  laissent  pas  de  soie  pour 
deparer  la  peinture  —  toutes  les  classes  et  sortes  de  brosses  faites  par 
Simms  sont  les  MEILLEURES  BROSSES  qui  vous  conserveront  vos 
clients  d'annee  en  annee. 

Fabriquees  dans  l'une  des  plus  grandes  fabriques  du  inonde,  a  l'aide  des 
machines  les  plus  dispendieuses  et  les  plus  modernes,  les  brosses  de  Simms 
sont  vendues  non  seulement  au  Canada,  mais  dans  l'univers  entier. 

Les  brosses  de  Simms  ont  gagne  leur  popularite  grace  a  leur  merite  et 
elles  vous  donneront  un  commerce  tres  profitable.  Ayez-en  toujours  en 
stock.    Donnez  votre  commande  aujourd'hui. 

f.  S-  SIMMS  &,  CO.  LIMITED 

Saint-Jean,  N.  B. 


Succursales  a  MONTREAL,  TORONTO,   LONDON. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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SCIES    ET    OUTILS 

OISSTON 


Vendez  a  un  homme  des  scies  et  des  outlls  qui  lui  dortneront 
entlere  satisfaction  —  et  i\  se  rappellera  votre  magasin  com- 
me  I'endioit  oil  il  peut  avoir  un  bon  service  et  de  bonnes  va- 
leurs  —  et  II  reviendra  chez  vous.  Les  vendeurs  de  Disstons 
r£alisent  deux  profits  lorsqu'ils  vendent  une  scie  ou  un  ou- 
til  Disston  —  celui  qu'ils  font  avec  la  clientele  et  les  ventes 
repetees   qu'ils    obtiennent. 


Et  cela  a  cause  de  la  quality  Disston  —  le  resultat  de  80  am 
de  perfectionnement.  Comme  question  de  fait,  la  plus  gran- 
de  partie  de  la  machinerie  servant  a  la  fabrication  des  scles 
aujourd'hui  a  ete  inventee  et  perfectlonnee  par  Disston.  Les 
fameux  aclers  a  scies  et  a  outils  Disston  —  avec  lesquels 
tous  les  outils  et  scles  Disston  sont  falts  —  ont  ete  perfec- 
vionnes  et  faits  entierement  a   I'usine   Disston. 


HENRY  DISSTON  &  SONS,  Ltd.,    Toronto,  Canada 

Succursale:      VANCOUVER,   C.A. 


LA  SCIE  DONT  LA  PLUPART  DES 
CHARPENTIERS   SE   SERVENT 


FC.U.S.PAI.OFf. 


EE  C*  R  O  U  5 


PAR  suite  des  demandes'que  nous  avons  eues  pour  des  alesoirs  et  des  foreuses 
tordues,  nous  avons  ete  obliges  d'eriger  une  troisieme  usine  a  trois  etages, 
en  beton  arme,  moderne,  eclairee  a  la  lumiere  du  jour,  oiiun  personnel  nombreux 
d'experts  canadiens  fabrique  pour  vous  les  fameux  alesoirs  et  foreuses  toridudes 
Morrow.  Font  plus  de  trous  avec  le  moins  d'affutage.  Nous  pouvons  mantenant 
expedier  promptement  toute  commande. 


En  gros  seulement  de  F.  BACON  &  CO.,  agents,  Montreal,  Que. 


JOHN  MORROW  SCREW  &  NUT  CO.    LIMITED. 


INCERSOLL,  CANADA. 


F?  A  U  D  S 


CTJIVRB 

Barres  -  Lingots  -  Plaques 

En  stock  ou  importe 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

560  rue  St-Paul  Quest,  Montreal. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  prfites  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  2i  Dou- 
bier  et  a  Tapisser,  Prodults  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants  du   Feutre   Goudronn6 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR   &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82  Rue  McGIII,  MONTREAL 

Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:  Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier1 
Joliette,  Qu6. 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que  nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14   RUE  AUBER 

est   tres   propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  auxtaux  les  plus  bas 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  a   Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow   (N.-E.) 


A.  BOUCHARD, 

Marchand    de    Bois,   Charbon,    Foin,    Grains   et   Sable. 
GROS    ET     DETAIL 

175  Rue  Gonthier,  MONTREAL. 

Tel.  Lasalle  2574 


LACROIX  &  BOUVRETTE, 

Entrepreneurs  Electriciens 

Manufacturiers  de  fixtures  electriques,  polisseurs,  placage  en 

nickel,  etc.     Reparations   d'articles   en   cuivre   de 

tous  genres. 

2168    Boulevard    St-Laurent,    MONTREAL. 


BANQUE  PROVINCIALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $2,000,000 

CAPITAL    PAYE    ET   SURPLUS 3,000,000 

ACTIF   TOTAL:   au-dela   de 31,600,000 

95  Succursales  dans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau- 

Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-Edouard. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  HORMISDAS  LAPORTE,  C.P.,  de  la 
maison  Laporte-Martin  limitee,  administrateur  du  Credit 
Fonc.ier   Franco-Canadien. 

Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  eapitaliste. 

Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 
of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 

M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 
Services  Limited". 

Honorable  NEMESE  GARNEAU,  C.L.,  ex-ministre  de  l'agri- 
culture,  Conseiller  LGgislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cie 
de  Pulpe  de  Chicoutimi. 

M.  L.-J.-O.  BEAUCHEM1N,  president  de  la  Llbratrie  Beauche- 
min  limitee. 

M.  M.  CHEVALIER,  directeur  general  Credit  Foncier  Franco- 
Canadien. 

BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:    lhonorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R.,   ex- 

juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 
Vice-President:      L'honorable    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  adminis- 
trateur "Montreal  Light,   Heat  &  Power  Co.,  Ltd.". 
M.   S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU-CHEF 
M.  Tancrede  BIENVENU, 
Directeur-genSral. 
M.  J.-A.  TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  chef. 

M.  C.-A.  ROY, 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnairea 

M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J.-A.  LARUE,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800.000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 67,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B6ique,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-g6n6ral. 
Yvon  Lamarre,  inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  d6p6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a.  la  Banque  sur  lequel  est  paye"  deux 
fois  par  ann^e  un  int6r6t  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  <5met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi^s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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FINANCES 


LA    NOTE    AMERICAINE. 


LE  COMMERCE  ANGLAIS  EN  ALLEMAGNE. 


Wall  Street  est  gai.  Peut-etre  cette  expression 
semblera-t-elle  naive  a  quiconque  s'est  fait  du  grand 
centre  financier  de  New-York  une  idee  de  severite 
et  de  calculs  perpetuels.  Mais  honni  soit  qui  mal  y 
pense,  il  regne  de  la  gaiete  <a  New- York  et  cet  en- 
thousiasme  a  ete  accentue  dans  le  cours  de  la  se- 
tnaine  par  la  chute  du  pret  a  vue  a  4%.  En  verite, 
a  situation  monelaire  ne  cause  plus  de  malaise  en 
Bourse,  en  autant  qu'il  est  maintenant  reconnu  que 
es  taux  eleves  observes  recemment  ont  ete  plutot 
e  resultat  naturel  de  conditions  difficiles  qu'une 
nachination  contre  l'element  speculatif. 

La  confiance  de  la  clientele  s'accroit,  puisque 
e  speculateur  a  la  claire  vision  des  evenements  fa- 
i^orables  qui  se  dessinent  deja  au  lointain.  On  ne 
iaurait  douter  que  le  travail  des  professionnels  est 
a  cause  de  Firregularite  de  la  cote  assez  prononcee 
>ar  intervalles,  mais  il  est  par  contre  encourageant 
le  constater  le  retour  rapide  du  grand  public.  Cha- 
iue  reaction  rend  plus  impetueux  le  courant  d'a- 
hats  et  l'accumulation  des  valeurs  serieuses  se 
>oursuit  sans  relache. 

On  assure  dans  des  milieux  bien  informes  que 
e  marche  etant  sous  une  regence  serieuse,  il  ne 
>ourrait  prendre,  a  un  moment  donne,  une  allure 
langereuse.  II  ne  faudrait  pas  cependant  se  depar- 
ir  de  prudence. 

Les  moteurs  continuent  d'accaparer  l'atten- 
ion  speculative.  Des  rumeurs  de  toutes  sortes  cir- 
ulent  a  leur  sujet.  On  parle  de  "mergers",  les  re- 
ettes,  dit-on,  sont  enormes  et  au-dessus  de  l'ap- 
reciation  actuelle;  enfin,  on  ne  peut  nier  que  quel- 
ues  valeurs  de  ce  compartiment  enregistrent  cha- 
ue  jour  de  nouveaux  cours  de  hausse.  Les  petro- 
s  sont  egalement  interessants.  Les  acieries  sont 
chalandees,  grace  aux  rapports  splendides  sur 
ette  industrie.  Les  chemins  de  fer,  encore  que 
mts  a  prendre  part  a  l'envolee  generate,  se  main- 
ennent  bien  et  connaitront  certes  des  jours  bril- 
mts.    II  en  est  de  meme  des  cuivres. 

Speculativement,  nous  croyons  que  des  fac- 
urs  inquietants  pourront  impressionner  le  marche 
'mporairement,  mais  ses  bases  fondamentales  so- 
des  et  les  perspectives  de  prosperity  pour  l'avenir 
ous  portent  a  esperer  que  les  tendances  generales 
e  la  cote  se  maintiendront  a  la  hausse  pour  quel- 
ue  temps  a  venir.  _  Fairbanks,  Gosselin  &  Cie. 


Nous  lisons  dans  un  journal  anglais  "The  Mil- 
ling" que  la  Chambre  de  Commerce  anglaise  fondee 
a  Cologne,  il  y  a  cinq  mois  deja  par  un  groupe  de 
gros  commercants  anglais  s'est  considerablement 
developpee  et  represente  aujourd'hui  un  capital  de 
trois  cent  millions  de  livres  sterling.  A  Cologne  se 
trouvent  actuellement  entreposes  376  millions  et 
demi  de  francs  de  marchandises  appartenant  aux 
membres  de  la  Chambre  de  Commerce  et  destinees 
a  etre  vendues  aux  Allemands.  La  Chambre  de 
Commerce  anglaise  de  Cologne  declare  qu'elle  fait 
oeuvre  utile  en  obtenant  des  commandes  pour  les 
usines  de  l'Angleterre  dune  part  et  en  achetant  les 
produits  allemands  pour  faciliter  le  retablissement 
industriel  de  l'Allemagne  de  l'autre,  afin  de  permet- 
tre  a  ce  pays  de  s'acquitter  de  ses  dettes.  II  parait 
qu'on  a  traite  en  deux  mois,  a  Cologne,  plus  d'af- 
faires qu'en  une  seule  annee  avant  la  guerre  et 
l'Angleterre  estime  qu'il  est  necessaire  d'avoir  de 
puissantes  chambres  de  commerce  en  Allemagne 
pour  y  travailler  de  concert  aver  les  autorites  mili- 
taires  et  faire  face  au  developpement  considerable 
des  affaires  cree  par  la  reprise  des  relations  econo- 
miques  avec  nos  anciens  ennemis.  Des  bureaux 
speciaux  s'occuperont  des  questions  de  fret,  de  let- 
tres  de  voitures,  des  origines,  etc. .  .  Beaucoup  de 
commercants  anglais  ont  redoute  l'inondation  des 
produits  allemands  (dumping)  mais  ce  danger  sera 
ecarte  au  moyen  d'un  bureau  de  controle  d'un  fonc- 
tionnement  des  plus  simples  qui  regularisera  le 
cours  des  offres  et  des  demandes,  base  sur  le  prix 
du  shilling  et  non  du  mark.  D'autre  part,  l'Angle- 
terre se  prepare  a  envoyer  en  Allemagne,  de  gros- 
ses quantites  de  matieres  premieres  qui  seront  ma- 
nufacturees  pour  le  compte  des  fabricants  anglais, 
lesquels  pourront  ainsi  faire  face  a  leurs  nombreu- 
ses  commandes,  surtout  dans  la  region  de  Shef- 
field. 


LE   NOMBRE  AUGMENTE 


Le  nombre  des  souscripteurs  a  l'Emprunt  de 
la  Victoire  1917  fut  de  874,331. 

Celui  des  souscripteurs  a  l'Emprunt  de  la  Vic- 
toire 1918  fut  de  1,140,057. 

II  y  a  environ  sept  millions  de  personnes  au 
Canada.  II  n'est  pas  exagere  de  croire  que  2,500,- 
000  personnes  souscriront  a  l'Emprunt  de  la  Vic- 
toire 1919,  car  le  Canada,  debarrasse  du  cauchemar 
que  lui  causait  la  guerre,  est  desormais  libre  de 
•marcher  vers  ses  hautes  destinies. 
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Garantie  de  Contrat 

Entrepreneurs-Contracteurs 

Les  Municipality  exigent  des  Cons- 
tructeurs  de  chemins  des  depots  de 
garantie  pour  la  bonne  execution  dans 
un  temps  determine  des  travaux  en- 
trepris.  Les  propriGtaires  exigent  aussi 
des  Contracteurs  des  dep6ts  de  garan- 
tie de  mSme  nature.  "La  Prevoyance" 
moyennant  une  indemnity  relative- 
ment  minime  garantit  la  bonne  execu- 
tion des  obligations  de  toutes  esp&ces 
contractus  par  des  Entrepreneurs  et 
leur  permet  ainsi  de  faire  fructifier  des 
capitaux  qui,  deposes  en  garantie,  ne 
leur  rapporteraient  que  l'interet  modi- 
que  de  la  banque. 

Pour  plus  amples  renselgnements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  TeX  Main  1626 
et  1627. 

J.  C.   GAGNE, 

Dlrecteur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


$5,000 

de 

protection  pour  votre  maison 

+  plus  + 

S50  par  mois 

d'indemnite  pour  vous-meme 

NOTRE    NOUVELLE 

POLICE  D'INDEMNITE 

SPECIALE 
ne  laisse  rien  au  hasard 


Demandez-nous  des  renselgnements 


CANADA    LIFE    ASSURANCE 

COMPANY 

Bureau  principal,  TORONTO 


GEO.  GONTHIER         H.-E.  MIDGLEY 

Hcenci6  Inst.   Comptable.      Comptable 

IncorporS. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  teiSgraphique:  "GONTHLET" 


La   Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contra  I'incendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,  Saint-  Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTBURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE  COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,    Verres 

a    Vltres,   Pelnture,  etc. 
Speclalite;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficler  ses  clients  de 
cette  economic.  Attention  toute  sp6- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marcnfi. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnle  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Place  d'Armee,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audl- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andr6,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  inoder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernie-res  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances   contre    Incendie,   Assuran- 
ces   Maritlmes,    d'Automoblles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,    la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau   Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.   B.   MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      I NSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Th6odore   Meunler,   Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous-Dlrecteur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal. 


En   ecrlvant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  «,v.p. 
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ASSURANCES 


I'ECHEMENT   DE    LA   PROPAGATION    DES 
INCENDIES 


<ji  recommande  generalement  quatre  moyens 
•  mpecher  la  propagation  des  feux,  savoir:  les 
Hiss    preventives,  les    mesures  restrictives,  les 
mictions   a   l'epreuve   du  feu    et   les    services 
ajdie.    Aucun  de  ces  moyens  ne  saurait  a  lui 
apecher  une    conflagration,    et   les    donnees 
bles  montrent   qu'ils   ont   ete   presque   tou- 
npuissants. 
leisures  preventives.  —  Comme  on  l'a  dit,  ces 
us  ont  pour  but  de  reduire  la  frequence  des 
a,  preponderance  des  desastres,  provenant  de 
triviales  et  inconnues,  semble  montrer  qu'il 
^possible  d'empecher  les  conflagrations  par 
i  >ures  purement  preventives.     On  a  deja  dit 
f  20,000  feux  un  seul  atteint  les  proportions 
<  sastre.     C'est  done  ce  seul  feu  qui  devient 
feme  dont  il  faut  trouver  la  solution.    Si  les 
■j*  preventives  reduisaient  a  100  par  annee  le 
baj  des  incendies  au  Canada,  on  ne  sait  pas  si 
« grand  incendie  ne  serait  pas  de  ce  nombre. 
ijpend  beaucoup  du  lieu  d'origine  et  du  ca- 
'«de  son  voisinage.    Quand  une  petite  maison 
oil  a  Hull,  Que.,  a  commence  a  bruler,  e'etait 
M  de  l'incendie  de  Hull  et  d'Ottawa.    Un  pa- 
ei  dans  une  maison  de  ferine  isolee,  a  la  cam- 
'  turait  eu  aussi  pour  effet  de  la  bruler,  mais 
lit  pas    detruit  une  partie  des    deux  cites, 
our  empecher  les  conflagrations,  les  mesu- 
entives  ne  doivent  pas  seulement  diminuer 
:e  des  feux,  mais  etablir  aussi  des  perime- 
r  ceux  qui  eclatent  incidemment.  * 
iures  restrictives.  —  Une  cite  ou  ville  cana- 
ommence  ordinairement  par  un  petit  grou- 
aisons  en  bois.    On  s'apercoit  que  ces  ma- 
|  si  faciles  a  se  procurer  et  si  peu  couteux 
nit  trop  dangereux.    On  tache  d'y  remedier 
issant  des  mesures  restrictives  qui  s'appli- 
dinairement  a  un  quartier  encombre  dans 
i  d'une  cite  ou  d'une  ville.    On  interdit  dans 
ce  la  construction  des  maisons  en  bois  et 
en  bardeaux,  et  les  reglements  generaux 
nstruction  sont  indifferemment  mis  en  vi- 
En  dehors  de  la  zone  centrale  il  y  a  peu 
ons,   et   les   mesures   restrictives   ne  sont 
J  lignes  arbitrages  de  delimitation.    A  mesu- 
i  cite  ou  la  ville  se  developpe,  les  quartiers 
3  envahissent  les  quartiers   mal   batis   qui 
nt  et  les  mesures  restrictives  sont  eten- 
5sayer  d'empecher  la  construction  de  mai- 
bois  a  present  revient  a  interdire  la  crea- 
etat  de  choses  qui  existe  deja.    Exiger  la 
ion  de  maisons  de  brique  dans  les  quar- 
1  y  a  des  habitations  en  bois,  n'est  pas  en 


i 

U'l 

tru 


soi  une  protection  contre  les  conflagrations.  Bien 
que  les  briques  soient  des  materiaux  ininflamma- 
bles,  il  s'ensuit  que  les  murs  qui  restent  debout  sont 
aussi  inutiles  que  les  cendres  qu'un  mur  en  bois. 

Constructions  a  l'epreuve  du  feu.  —  Nos  mu- 
nicipalites  commencent,  mais  lentement,  a  se  ren- 
dre  compte  et  a  rendre  obligatoires  les  choses  es- 
sentielles  a  la  bonne  construction,  au  moins  dans 
les  quartiers  encombres.     Plusieurs  villes  revisent 
a  present  leurs  regie-men ts  de  construction  ou  en 
formulent  des  nouveaux.    C'est  bon  signe,  car  cela 
montre  que  les  feux  recents  nous  ont  donne  des 
lemons  utiles.     Une  cite  qui  a  de  bonnes  maisons 
rediut    les  depenses    d'entretien,  assure    une    plus 
longue  duree,  abaisse  le  coiit  de  ses  services  d'in- 
cendie  et  le  minimum  de  la  prime  d'assurance,  et 
assure  le  maximum   de  securite  pour  la   vie   et   la 
propriete  de  ses  habitants.    Malheureusement,  cha- 
que  cite  a  herite  de  construction  defectueuses,  re- 
sultat  de  ses  annees  d'hnprevoyance.    Ces  maisons 
sont  des  sources  d'incendies,  et  Ton  ne  saurait  re- 
soudre  le  probleme  par  la  mise  a  execution  des  re- 
glements d'edifices  ignifuges.     Les  vieiles  maisons 
constituent    une  menace  pour  les    neuves    qui,  en 
consequence,    exigent    une  construction   superlati- 
ve pour  resister  aux  feux  de  voisinage.    Le  type  de 
construction    "ignifuge,"   dont   les   planchers    soir. 
incombustibles,  y  compris  les  toits  et  les  murs,  est 
aussi  incapable  de  resister  a  l'atteinte  d'une  con- 
flagration qu'une  maison    en    brique  ordinaire    re- 
couverte  d'un  bon  toit.    Les  flammes  d'un  incendie 
sont  souvent  poussees  dans  le  sens  horizontal,  et 
un  edifice  "ignifuge"  sur  son  passage,  comme  l'ont 
prouve    plusieurs  grands  feux,  n'est    qu'une    grille 
qui  retient  le  contenu  en  suspens  pour  etre  detruit 
librement.     L'ameublement  constitue  le  gros  de  la 
perte,    et    plusieurs  experiences  ont  demontre  que 
nul  edifice  ne  peut  resister  a  l'intensite  de  la  cha- 
leur  produite  par  la  destruction  d'une  grande  quan- 
tite  d'effets.      Avant  le  grand  incendie  de  Baltimo- 
re,   on   pretendait    communement    que   l'ameuble- 
ment d'une  maison  construite  aves   des  materiaux 
"ignifuges"  etait  en  surete  contre  les  feux  exte- 
rieurs.       Les  compagnies  d'assurance  elles-memes 
consideraient  qu'un  certain  nombre  d'edifices  a  l'e- 
preuve du  feu,  dans  un  quartier  quelconque,  le  ren- 
daient  indemne,  grace  a  la  resistance  offerte  a  la 
propagation  du  feu.     Baltimore,  San  Francisco  et 
d'autres  villes  ont  demontre  peremp'oirement  que 
ces  opinions  etaient  erronees.     Les  points  faibles 
en  tout  cela  etaient  les  fenetres  sans  protection. 
Ces  ouvertures  sont  les  moyens  adoptes  depuis  des 
generations,  pour  introduire  de  l'air  et  de  la  lumie- 
re;  a  l'interieur;  il  y  a  lieu  de  les  perfectionner,  et 
la  chose  est  tres  desirable.     Mais,  jusqu'a  present, 
les  remplacer  ou  les  rendre  inattaquables  par  l'in- 
cendie est  un  probleme  irresolu.    Aussi  longtemps 
que  Ton  n'aura  pas  decouvert  un  moyen  de  reme- 
dier a  cette  difficulty,  on  ne  devra  pas  regarder  un 
edifice  "ignifuge"  comme  surete  contre  le  feu, 
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"La  Machine  qui  marche 
toute  seule" 


L'"IDEAL" 

est  la  lessiveuse  actionnee  par  l'eau  sur 
laquelle  on  peut  compter  pour  avoir  un 
service  long  et  satisf  aisant,  lorsque  l'on 
peut  avoir  la  pression  d'eau  requise. 


Le  moteur  est  simple  de  construction, 
n'ayant  pas  de  parties  delicates  suscep- 
tibles  de  se  detraquer.  II  est  fort  et 
rapide,  et  avec  du  soin  il  durera  des  an- 

nees. 

j 
Chaque  moteur  est  eprouve  avec  soin 

avant  de  partir  de  la  f abrique. 

Dans  la  fabrication  de  Y "  Ideal"  - 
moteur,  cuve  et  autres  parties  —  le 
meilleur  materiel  est  employe  par  des 
ouvriers  d'une  grande  habilite,  de  sorte 
qu'une  f  ois  la  lessiveuse  finie  elle  appro] 
che  autant  de  la  perfection  qu'il  est  pos 
sible  de  le  f  aire. 


Dowswell,  Lees  St  Co. 

LIMITED 
Representant:    JOHN    R.    ANDERSON 

36-38  Rue  St-Dizier,         -         -       -       -    MONTREAL,  P. 

En  6crlvant  aux  annonceurs,  mentlonnez  "Le  Prix  Courant",  t.v.p. 
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II  SUB  I 


La  saison  d'automne,  plus  que 
n'importe  quelle  autre,  est  le  bon 
temps  pour  peinturer. 

Nous  sollicitons  de  nouveau  votre 
patronage  sur  la  base  du  merite 
seulement. 


Nos  prcduits  ne  sont  pas  faits 
pour  etre  vendus  a  un  certain 
prix  mais  d'apres  un  e talon  de 
rjualite! 


OTTAWA 
PAINT 
WORKS 
LIMITED 


OTTAWA, 
Canada. 
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Les  agents  Brandram-Hender- 
son  peuvent  vous  vendre  une 
peinture  pour  toutes  les  fins. 
Peu  importe  la  peinture  qu'il 
faut  a  votre  client,  il  y  a  un  pro- 
duit  B-H  de  haute  qualite  qui 
fera  son  affaire. 


La  ligne  B-H  est 
complete,  c'est 
une  ligne  de  pro- 
duits  de  qualite 
superieure  et  une 
ligne  valant  la 
peine  que  Ton  de- 
mande  des  ren- 
seignements  a 
son    sujet. 

Toute  demande 
d'informations  de 
votre  part  ne 
vous  engagera  en 
aucune    maniere. 


ESSsaEKEaas 


C"*~    Sauvez  la  surface  et  vous  sauvez 


^_  tout. 


Peinture  et  Vernis. 


i 


4.IMITEO 


MOMTREAU  WALJ  RA3£  ST.OOHN  TORONTO  WINNIPEG 

MED8CINE   HAT  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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J  OURNAL  DU  COMMERCE 


a**£« 


m 


f&HMERCE 
INDUSTRIE' 
WANCE/ 


d«in   1887 


Operant 
Fabriques 


Pour 

Toutes 

)ccasions 


MONTREAL,    vendredi    31    octobre    1919. 


ACME  GLOVE  WORKS,  Limited 


Siege    social: 


MONTREAL. 
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TRADE      MARK 


Gants  et  Mitaines  de  Travail 


\SPU 


i         : 


No  730/1 

Mitaine  doublee,  en 
veau  epais  fendu 
brun,  poignet  en  lai- 
ne,  tres  grande  di- 
mension. 
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No  780 


Gant  double,  en 
veau  epais  fendu 
brun,  avec  agrafe  et 
attache   en   corde. 


No  713/1 

Mitaine  en  veau 
epais  fendu  brun, 
tres  grande  dimen- 
sion. 


LIVRAISON     PROMPTE   DES     COMMANDES    D'ASSORTIM  ENT. 


Operant 
2  Tanneries 
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Tous  les  detaillants  de- 
vraient  s'efforcer  de  se 
procurer  maintenant 
toutes  leurs  marchandi- 
ses  pour  Noel. 

L'etat  des  marches,  surtout  en  ce  qui  concerne 
les  nouveautes,  appuie  la  sagesse  de  cet  enonce 

Nous  permettez-vous  d'attirer  specialement 
votre  attention  sur  les  lignes  suivantes  : 

Douillettes  Longueurs  de  blouse  et  de  robe 

Couvre-pieds  Marseilles  Blouses  en  boites  fantaisie 

Rugs  pour  les  genoux  iMouchoirs  en  boites  fantaisie 

Carpettes  Chandails  et  parures  tricotes 

Rideaux  de  fenetre  Cravates,  foulards  et  echarpes 

Toiles  de  table  Gants  et  bas 


JOHN  &L  GARLAND  SON  &  CO. 

LIMITED 

OTTAWA      -      -      -     CANADA 

Nouveautes  en  Gros. 


En   Scrlvant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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AVANTJIOES  DES  BUSTER  BROWN  POUR  LA  VENTE 

lis  durent  plus  longtemps  parce  qu'ils  ont  des  renforts  speciaux; 
leur  fini  est  doux;  Us  s'ajustent  parfaitement ; 
Us  sont  economiques  et  reviennent  moins  cher  a  la  longue. 

(**    E  sont  la  de  veritables  arguments  de  vente.  Ce  sont  des  avan- 
tages  qui  porteront  la  clientele  a  "acheter"  tout  de  suite. 

Mcntrez-lui  une  paire  de  bas  Buster  Brown.  Attirez  son  atten- 
tion sur  la  jambe  a  deux  doubles  et  le  talon  et  le  bout  a  trois  dou- 
bles —  des  raisons  logiques  pour  lesquelles  ces  bas  doivent  durer 
plus  longtemps.  Dites-lui  que  les  Bas  Buster  Brown  sont  tricotes 
avec  des  brins  tres  longs  par  des  ouvrieres  habiles  ayant  des  an- 
nees  d'experience  dans  ce  travail  special.  Faites-lui  voir  com- 
ment la  jclie  apparence  et  la  robustesse  sont  "tricotees"  dans 
ces  bas. 

Nombre  de  detaillants  se  sont  fait  des  clients  permanents  avec 
ces  arguments  —  car  ces  bas  les  appuient.  Vous  pouvez  faire  la 
meme  chose  avec  votre  clientele. 

Votre  marchand  de  gros  peut  vous  fournir  des  bas  Buster  Brown 
—  les  bas  economiques. 

The  Chipman-Holton    Knitting  Co.,  Limited 


HAMILTON,    ONT. 


FABRIQUE    AUSSI     A    WELLAND 


En   fterivant  aux   annonceurt,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  a.v.p. 
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La  Maison  Canadienne 

des  nouveautes,  articles  de  fantaisie  et  brimborions 

BAS 

Nos  voyageurs  sont  actuellement  sur  la  route  avec  leurs  echantillons  de  bas 
pour  hommes,  femmes  et  enfants  pour  le  printemps.  Demandez  a  les  voir  le 
plus  tot  possible.  Tout  indique  une  rarete  sans  precedent  pour  l'an  prochain 
avec  des  prix  beaucoup  plus  eleves.  Nous  invitons  egalement  nos  clients  a 
acheter  tous  les  bas  de  laine  dont  ils  ont  besoin  maintenant.  La  demande  est 
grande  et  notre  stock  s'epuise  rapidement.  Toutes  ces  lignes  ne  peuvent  etre 
repetees. 

"DOROTHY    FRANCES" 

Nous  etalons  actuellement  un  assortiment  tres  considerable  de  blouses  "Doro- 
thy Frances",  a  partir  de  $13.50  la  douzaine.  Le  choix  comprend  toutes  les 
dernieres  nouveautes  en  fait  de  blouses  pour  le  commerce  de  Noel.  Placez 
votre  commande  maintenant  pour  vous  assurer  une  livraison  prompte. 

"HODSUM" 

Lorsque  vous  achetez  des  salopettes  ou  des  pantalons  en  tweed,  achetez  tou- 
jours  les  salopettes  et  les  pantalons  portant  la  marque  "Hodsum",  car  il  n'y  a 
pas  d'assortiment  complet  sans  ces  vetements. 


DEPT.  M. 


DEPT.  L. 


DEPT.  C. 


Rubans  militaires 
Mons  Star  et  Medal,  65c  la 
verge. 

Pour  usage   general,    75c   la 
verge. 

Allies  Victory,  $1.00  la  vge. 
Vendus  en  pieces  de  neuf 
(9)  verges. 
Deux  lignes  speciales  de 
toile  a  verrerie,  30  pouces  de 
large,  Zlx/io..  et  50c  la  verge. 
Grosse  toile  de  16  pouces  de 
large  avec  bordure,  18c.  la 
verge. 

Coupons  de  fabrique,  de  20 
a  40  verges  de  long. 
Duck  kaki  tres  epais,  56c  la 
verge. 

Domet  non  blanchi,  24  pou- 
ces de  large,  21c  la  verge. 
Domet  blanchi,  27  pouces  de 


large, 
verge. 


de    26c    a    2Sy2c    la 


DEPT.  F.  Poupees  en  composition, 
Nankeen,  Biscuit,  porcelaine, 
celluloid.  Tous  les  prix. 
Jeux.  Gros  assortiment  au 
choix.  Poupees  en  celluloid, 
jouets  flottants  et  hochets. 
Tous  les  prix. 

DEPT.  W.  Serge  noire  de  18  onces,  56" 
de  large,  pure  laine,  $5.50  la 
verge. 

DEPT.  D.     Velveteen    de    couleur,    22" 
de     large,     18     nuances     au 
choix,  85c  la  verge. 
Aussi  velveteen  noir,  a  partir 
65c  la  verge. 

DEPT.  A.  Coupons  de  suiting  de  coton; 
carreaux  et  quadrillages  as- 
sortis;  36"  de  large,  mesu- 
rant  de  10  a  20  verges  de 
long,  28c  et  32c  la  verge. 

DEPT.  S.  Quantite  limitee  de  bandes 
pour  les  bras.  Cabinets  de  3 
douzaines,  $2.70  le  cabinet. 


Nous  avons  un  assortiment  considerable  de  sou3-vetements  tricotes  d'automn3 
pour  dames,  fillettes  et  enfants,  de  $3. 95  a  $39.00  la  douzaine. 

Hodgson,  Sumner  &  Co.,  Ltd 


83  a  91  rue  St-Paul  Quest 


21  rue  St-Sulpice 

MONTREAL 


82  a  94  rue  Le  Royer 


SALLES    DECHANTILLONS: 

Edifice    Metropole  7   rue   Charest  Hotel   Windsor 

SHERBROOKE  QUEBEC  OTTAWA 


Caiiaw   Bldg. 

2S-30  rue  Wellington-Ouest 

TORONTO 


503  Edifice  Mercantile 
VANCOUVER 
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NOTRE     CONSEIL 

ROTJR 

Le    Commerce    d  Automne 

ROTJR 

Le    Commerce   de   Noel 

ET  POUR 

Le  Commerce  de  Printemps 

EST 

DE  V0S1S  APPROVISIOSINER  EN  lOUVEAUTES 

IMMEDIATEMENT 

ce  qui  veut  dire  non  settlement  de  placer  vos  commandes, 

MAIS  AUSSI 

d'accepter  toutes  marchandises  necessaires  a  votre  commerce, 

present  et  prochain. 

C'EST  NOTRE  OPlHIOfli 

Les  marchandises  seront  plus  rares  pour  les  six  mois  a  venir  que 

vous  pourriez  y  songer. 

ALPHONSE  RACINE,  Limitee 

Negotiants  et  Fahricants  en  Nouveautes 

60  -  98  Rue  St-Paul  Quest,  MONTREAL,  Canada. 

MANUFACTURES  SALLES  D'ECHANTILLONS 

Quebec,  Ottawa, 
Rue  Beaub.en,  Trois-Rivieres, 

Montreal,  Sherbrooke. 

St.  Denis,  Toronto,  Sydney, 

St.  Hyacinthe,  Haileybury. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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[file  No  A12— Un  module  d 

nielle  tn   mailles   picot   offrant 
plus  in  us     caracteristiques     inti 
i;.  mi  i  mui  z    le    nouveau    collet   roule   ainsi 
(Hie   l>s   poighots   a  cotes  larges,   l'empie- 

■i  mailles  panier  et  le 
large  effet  picot.  Nous  considerons  ce 
mod  le  comme  une  supi 
uni  mi  in  combinai  m  d<  toutes  Ies 
auances  artistiques  lea  i  ivelles, 
telles  que:  coralette,  nil,  turquoise,  rose 
pi'ili'.  Copenhague,  vioux  rose,  canari,  vert 
, is,  [auve,  §meraudi  mau- 
ve,   i  ii ■   abri col    el    blanc . 


R.  M.  Ballantyne,  Limited 

STRATFORD,    ONT. 


L'ECHANTILLONNAGE  BALLANTYNE 

pour  le  Printemps  1920 

vous    offre    des    avantages 

exceptionnels 


L'un  des  problemea  les  phis  ardus  que  vous  avez  a  resoudre  ac- 
tuellement,  c'est  d'avoir  la  bonne  marchandise  an  moment  oil  elle  est 
le  facile  a  vendre.  L'echantillonnage  Ballantyne,  que  montrent  ac- 
tuellement  nos  voyageurs,  est  destine  specialement  a  cette  tin.  Les 
vetements  sont  faits  specialement  pour  le  commerce  du  printemps 
et  de  l'ete,  et  ils  sont  montres  dans  le  moment  a  fin  que  toutes  les 
commandos  puissent  etre  livrees  h  temps  pour  l'ouverture  de  la 
saison  du  printemps.     L'echantillonnage  comprend: 

Des  gilets  et  des  Pullovers  tricotes,  des  jerseys  pour  garcon- 
nets,  des  costumes  de  bain   pour  hommes,  femmes  et  enfants. 
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Le5  coutures  faites  a  la  soie  ne  se  defont 
jamais.  Employez  loujours  La  Corticelli 


IP 


Un  nombre  de  plus  en  plus  considerable  de 

vos  clientes  lisent  ce  message  dans  notre 

campagne  de  publicite  dans  les  journaux  et 

dans  les  magazines. 

Les  Soies  Corticelli  en  rouleaux  sont  pour 

ces  femmes  ce  qu'il  y  a  de  MEILLEUR  en 

fait  de  soie  a  coudre. 

II  y  a  trois  choses  que  vos  clientes  exigent 

des  soies  en  rouleaux  et  elles  les  ont  avec  la 

Corticelli  —  ce  sont  les  piqures  uniformes, 

la  robustesse  et  les  jolies  couleurs. 

Belding  Paul  Corticelli  limited 

Montreal    Toronto    Winnipeg    Vancouver 


&s 


k.:<^.m 
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1VJ  OUS  avcns  Pavantage  d'annoncer  a  nos  clients  Peta- 
blissement  d'un  Bureau  Special  de  Renseignements. 

Ce  Bureau  compose  d'un  personnel  particular  ement 
choisi  pour  le  travail  qu'il  aura  a  accomplir  a  ete  inaugu- 
re  pour  repondre  a  un  besoin  bien  defini. 

Nous  mettons  cette  organisation  a  Pentiere  disposi- 
tion de  notre  nombreuse  clientele.  Elle  lui  procurera 
toutes  les  informations  dont  elle  pourrait  avoir  besoin: 
cotes  des  marchandises,  ton  probable  du  marche  pour 
tous  les  produits  dans  la  vente  desquels  notre  maison 
s'est  faite  une  juste  reputatin,  informations  generales 
sur  le  commerce,  etc.,  en  un  mot  tous  les  renseignements 
susceptibles  de  servir  ou  d'interesser. 

Ce  nouveau  service  ne  remplacera  pas  mais  comple- 
tera  plutot  notre  bureau  de  renseignements  actuel,  le- 
quel,  nous  avons  raison  de  croire,  a  fonctionne  jusqu'a 
present  a  notre  a  vantage  mutuel. 

P.   P.    MARTIN   &   CIE,   Limitee 

Importateurs  de   nouveautes   en   gros. 
Maison  fondee  en  1845 

QUEBEC,  7   Rue  Charest  gQ  St-Paul      Ouest  OTTAWA,    166    Rue    Sparks 

SHERBROOKE,    103    Rue    Wellington  ,  TROIS-RI VI ERES,    82     Rue     Royale 

ST-HYACINTHE,    229     Rue     Cascades  IVlOlltreal.  TORONTO,   152   Rue    Bay 

Telephone:    MAIN   6730 

TROIS  QUARTS  DE  SIECLE  D'EXPERIENCE  A  VOTRE 

DISPOSITION. 


En   ecnvant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  8.v.p. 
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Pour  attirer  la 
bonne  cliente- 
le et  changer 
I'a  s  p  e  c  t  de 
votre  magasin, 
installez  une 
vitrine  d'eta- 
lage  de  O.  B, 
Meunier  &  Cie. 
Nous  avons  un 
superbe  choix 
de  modeles  de 
vitrines  de 
toutes  sortes 
et  de  garnitu- 
res de  maga- 
sin, rue  nous 
pouvons  faire 
sur  comman- 
de  a  des  prix 
a  la  portee  de 
tous  les  ache- 
teurs. 


Faites  venir 
notre  catalo- 
gue ainsi  que 
notre  liste  de 
prix  pour  les 
derniers  mo- 
deles. 

Plans,  devis 
et  e  s  t  i  m  e  s 
fournis  surde- 
mande,  par 

notre  dessina- 
t  e  u  r      expert. 

Telephone  La- 
sal  le  2350. 


Vitrine  d'etalage:  notre  modele  Standard  No  1001,  tout  en  chene  solid e.  Prix  moderes 

suivant  la  longueur. 

O.  B.  MEUNIER  &  CIE 


Manufacturers. 


190  Boulevard  Pie  IX 


Maison  francaise  fondee  en  1903. 


MAISONNEUVE 


J.  Clement,  gerant. 


M.  LE  MARCHAND, 


Nous   attirons   votre   attention   sur   les 

Salopettes   "STAR   BRAND"  I 

Depuis  plus  de  25  ans,  elles  ont  resiste  a  toutes  les  epreuves  et  donne 

satisfaction  au  peuple  canadien. 

Toutes  les  couleurs  sont  indelebiles.  Chaque   veterrent  est  garanti. 

DONNEZ  UNE  COMMANDE  D'ESSAI 

N.  B.  —  Les  PANTALONS  KHAKI    "STAR   BRAND"   sont  reconnus   par   nos   con- 

currents    comme    sans  egaux  au  Canada. 

VOYEZ  NOS  ECHANTILLONS  et  vous  admettrez  cela. 


FAITS   PAR 


The  J.  B.  GOODHUE  Co.  Limited 

ROCK   ISLAND,    Que. 
Agence  a  Montreal:  211  Edifice  Drummond.   Tel.  Up  1129. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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CE  QU'EST  LE  SERVICE 

A  LA  MAISON  DU 

SEAL    HOLLANDER 

M.  LE  MANUFACTURIER  DE  FOURRURE:  Nous  n'avons  pas 
a  insister  aupres  de  vous  sur  la  necessite  de  f  aire  teindre  vos  f  our- 
rures  par  un  bon  teinturier  —  l'experience  vous  a  appris  cela. 

Et  avec  le  service  HOLLANDER  a  votre  porte,  pour  ainsi  dire, 
cela  devrait  etre  la  moindre  de  vos  inquietudes. 

C'est  un  veritable  service  que  donne  la  maison  du  SEAL  HOL- 
LANDER. Depuis  le  grand  "boss"  jusqu'au  plus  petit  employe — 
tout  le  monde  collabore  a  ce  service. 

Quel  que  soit  le  travail  qui  est  fait  a  l'usine,  au  laboratoire 
ou  au  bureau,  la  question  suivante  se  pose:  "Cela  va-t-il  servir, 
aider  ou  etre  profitable  pour  les  CLIENTS  ACHETANT  L'HOL- 
LANDER. 

Notre  laboratoire  travaille  sans  relache  a  decouvrir  et  a  faire 
l'essai  de  nouvelles  nuances  et  de  nouveaux  essais  dans  1 'applica- 
tion de  la  teinture  a  la  fourrure  pour  le  benefice  de  nos  clients. 

SEAL 
HOLLANDER 

la  plus  populaire  de  toutes  les  fourrures,  devenue  celebre  et  po- 
pulate, grace  seulement  au  PROCEDE  D'APPRET  ET  DE 
TEINTURE  HOLLANDER. 

"VOUS  POUVEZ  COMPTER  SUR  LA  TEINTURE  SI  C'EST 
UNE  HOLLANDER",  c'est  une  verite  reconnue  dans  le  commerce 
de  la  fourrure  du  monde  entier. 

POUVONS-NOUS  VOUS  SERVIR  ? 

A.   Hollander  &  Son,    Limited 

64  RUE  QUEEN, 

BUREAU  A  NEW-YORK:  129  West  30th  Street  Montreal. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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MOPES  Eisr  GRQS 

Nos    echantillons    pour    le    Printemps  1920  sont  maintenant     prets     a  subir  votre  inspection,  et 
ils  sont  superieurs  a  ce  qu'ils  etaient  dans  le  passe,  quoique  nos  prix  soient  plus  bas. 

Si  vous  n'avez  pas  encore  recu  la  visite  d'un  de  nos  voyageurs,  veuillez  nous  donner  votre  nom 
immediatement. 

NOUS  AVONS  LE  PLUS  COMPLET  ASSORTIMENT  DE  MODES  AU  PAYS 
COMPRENANT  LES  RUBANS  ET  LES  SOIES,  ETC. 

J.  M.  OfiKIN  CIE.,  LIMITEE 

214  Rue  Notre-Dame  Ouest, 
MONTREAL,  Canada. 

Succursales: 

QUEBEC,  P.Q.,  OTTAWA,  ONT,  ST-JEAN,  N.  B., 

66  St- Joseph.  193  Rue  Sparks.  82  Rue  Germain. 


VETEHENTS  DE  VENTE  FACILE 

Nos  vetements  sont  faciles  a  vendre  parce  que  le  client 
reirarque  en  les  voyant  comme  ils  sont  bien  confection- 
nes. 

L'elegance  de  nos  modeles  est  un  autre  attrait  qui  ne 
manque  pas  de  plaire  au  client  quelque  difficile  qu'il 
soit. 

Notre  ligne  comprend  tous  les  genres  pouvant  repondre 
aux  besoins  de  votre  clientele. 

Les  prix  auxquels  nous  vendons  nos  vetements  sont  tres 
raisonnables  et  ils  laissent  au  marchand  une  marge  de 
profits  en  valant  la  peine. 

Si  notre  voyageur  n'est  pas  encore  passe  chez  vous, 
ecrivez-nous  et  il  ira  vous  voir. 

La  Manufacture  de  Hardes  de  Victoriaville 

Victoriaville,  P.Q. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix  Ceurant",  s.v.p. 
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Le  Detaillant  Progressif 

sait  que  cela  paie  d'Staler  des  marchandises  dont 
le  style  fait  autoritS  et  ayant  cette  elegante  dis- 
tinction qui  ne  manque  pas  d'attirer  l'attention, 
sans  oublier  la  quality  absolument  recomnianda- 
ble. 

II  sait  que  c'est  l'unique  moyen  de  maintenlr  un 
renom  pour  les  "premiers  styles  d'abord"  et  la 
"valeur  honnete." 

L'ETOILE  BLEUE 


est   une   marque   de   sagesse   et   de   clairvoyance. 

De    nombreuses      annees    de    bons     services    out 
prouve  que  la  ligne  de  I'ETOILE  BLBUB  est  la 
plus   recommandable   sur  le  marchg. 
Cette  ligne  comprend: 

DENTELLES 

BRODERIES 

GARNITURES  POUR  ROBES 

GEORGETTES 

CHIFFONS 

TISSUS  LAVABLES 

RUBANS 

BAS 

BRASSIERES 

ETC. 

La   satisfaction     est   assuree   avec     la    ligne   de 
l'Etoile   Bleue.    Voyez   nos   echantillons. 


Abuser  Brothers  [Canada]  Ximiteo 

Manufacturiers    et   importateurs    de    dentelles, 

garnitures   a   robes   et    broderies, 

Importateurs    de   nouveautes    de    fantaisie. 

12  rue  STE-HELENE,       MONTREAL 

New  York  Boston  Philadelphie  Chicago  Londres  Nottingham 

Baltimore  Los  Angeles  San     Francisco  Gaudry  Le  Puy  St.  Gall 


En   ecrlvant  aux   annonceura,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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PRINTEMPS 

*?  1920  3* 


En  dormant  des  maintenant  a  notre  representant  votre  corn- 
man  de,  vous  pourrez  economiser  de  l'argent  et  vous  assurer 
des  marchandises  qui  seront  rares  plus  tard. 

Notre  voyageur  s'en  va  dans  votre  direction  avec  des  echantil- 
lons  pour  le  printemps  de  1920  de 

TISSUS  LAVABLES  —  Nos  modeles  et  nos  dessins  sont  plus 
jolis  que  jamais.  Ce  sont  nos  plus  jolies  creations  depuis  1914. 

ARTICLES  TRICOTES  —  Pour  hommes  et  femmes. 

Carpettes  et  fournitures  de  maison  —  Fun  des  assortiments  les 
plus  considerables  du  Canada  au  choix. 

Seuls  agents  dans  l'Est  du  Canada  pour  les 
couvertures  de  plancher  Neponset. 

La  Cie  W.  R.  Brock,  Limitee 

Montreal. 

•  •! 

>, 

230  Rue  Notre-Dame  Ouest, 


coin   des   rues    Ste-Helene   et   Recollet. 
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romures 


Paletot,  collet  en  chien  brun,  doublure 
en  chien  noir,  drap  beaver  .    .    .      $40.00 


Paletot  Beaver  noir,  collet  Mouton  de 
Perse,  doublure  pique  satin    .    .      $30.00 


Paletot  Beaver  noir,  doublure  Ratine 
motonne,  collet  Marmotte  .    .    .      $36.00 


Paletot  Beaver  noir,  collet  Marmotte, 
doublure  pique $32.00 


Paletot  Alaska  Beaver 


$45.00 


Paletot,  imitation  Buffalo,  entre-dou- 
blure  impermeable,  doublure  en  satin 
mercerise $30.00 


Paletot  en  Chevre $40.00 


Paletot  de  toilette  en  peluche  "Bruin" 
pour  hommes.  Tres  elegant  ....     $45.00 


DESPAROIS,  GARNEAU  &  CIE,  Ltee 

MANUFACTURERS  DE  FOURRURES  EN  GROS 

465  ST-PAUL  OUEST 
MONTREAL 


CREPE  DE  CHINE 

(des  meilleures  marques) 

pour  le  printemps  et  Fete  1920 


Des  rapports  recus  de  Paris  indiquent  que 
le  Crepe  de  Chine  sera  tres  a  la  mode.  Nous 
avona  un  assortment  special  de  Crepe  de 
Chine,  pure  soie  et  lavable  a  l'eau  tiede, 
approprie  pour  robes,  blouses  et  sous-vete- 
ments  de  dames. 

Ecrivez-nous  immediatement  afin  de  vous 
assurer  un  assortiment  suffisant  des  lignes 
ci-dessus  pour  le  printemps  et  l'6t6  1920. 
Notre  repr^sentant  ira  vous  montrer  des 
echantillons. 

NOTE — Nous  avons  a  Toronto  des  stocks 
des  lignes  populaires  que  nous  pouvons  li- 
vrer  immediatement. 


*«■»  UTVf* 


Albert  Godde,  Bedin  &  Cie. 


PARIS 

TARARE 

LYON 


Immeuble  Empire,  64  rue  Wellington  O. 

Telephone:     Adelaide    3062 

TORONTO 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


16 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  31  octobre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  44 


Les  Tissus  de  Fourrures  et  les  Tissus  Lisses  a  Manteaux 
son!  ce  qu'il  vous  f aut  pour  f aire  un  Commerce  Profitable 

Nous  avons  a  vous  offrir  un  superbe  choix 

Duvetines  de  laine    Velbar  rayes  Silvertones 

Goldenstones  Tinseltones  Velours 


Oxfords 
Polo's 


Castor 

Orignal 

Ungava 

Unimak 

Chinak 

Singe 


Bolivias  Radiums 

Poils  de  chameau      Frost  Glows 

SEALS  ET  FOURRURES  NOIRES 


Beaver 

Russe 

Far-West 

Hudson 

Animole 

Poney 


Renne 
Burgundy 
Polarkin 
Beaverskin 
Perse  agnelet 
Renard  argente 


Aussi  un  gros  choix  de  tissus  ecossais  et  anglais  a  pardes- 

sus  et  autres  lignes  regulieres. 

Echantillons   sur  demande. 

Nous  sommes  en  position  de  donner  un  service  rapide. 

Greenshields  Limited 

17  Carre  Victoria MONTREAL. 


En   ecrivant   »ux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


Vol.  XXXII  —  No  44 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  31  octobre  1919 


17 


Fourrures    Artistiques 
Exclusives 

Nos  fourrures  sont  d'une  extreme  richesse  et  faconnees 
en  des  creations  qui  les  distinguent  entre  toutes. 

Tous  les  traits  et  les  styles  qui  caracterisent  les  creations 
des  meilleurs  dessinateurs  d'Europe  et  d'Amerique  sont  evi- 
dents  dans  chacun  de  nos  manteaux,  dans  chacune  de  nos 
parures. 

Seulement  des  peaux  choisies  pour  leur  souplesse,  leur 
resistance  et  la  qualite  de  la  fourrure  entrent  dans  nos  mo- 
deles,  leur  donnant  une  individuality  et  une  distinction  RARE- 
MENT  VUES  MEME  DANS  LES  FOURRURES  SE  VENDANT 
LE  DOUBLE  DU  PRIX. 

Nous  sommes  tiers  de  les  montrer  —  Visiteurs  et  ache- 
teurs  sont  egalement  bienvenus. 

Notre  catalogue  envoye  sur  demande. 


LABERGE,  CHEVALIER  &  GIE 


Limited 


MONTREAL 


TORONTO  WINNIPEG 

John    Maitland,    Rep.       Martin  Williams,  Rep. 
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No   4014— Prix:    $35.00 


PALETOTS  EN  FOURRURE 
RE£OMMANDABLES  DE 
REDMOND 


Chauds,  Resistants  et  peu  Dispendieux. 
Grandeurs:  de  38  a  48.  Longueur:  50". 


La  Compagnie 
Redmond  Limitee 


Montreal 


Winnipeg 


No  4022— Prix:   $29.75 
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J\.  $  Kind  Silk  Company,  Ltd. 

La  Maison  de  la  Soie  du  Canada 

Coronto 


Satins  Charmeuse 
Georgettes 

Soies  a  garnitures  de 

fantaisie 

Soies  chinoises  et 
japonaises 


Livraison  immediate 


Satins  Duchesse 

Crepes  de  Chine 

Quadrilles  et  rayes 
de  fantaisie 

Etc. 


Ecrivez  pour  avoir 
des  echantillons 


Notre  assortment  considerable  comprend   tous   les  plus   nouveaux   et   les  plus  jolis   effets  fleuris   et  conventionnels 
ainsi  qu'un  choix  immense  de  couleurs  unies,  dans  des  nuances  tres  riches. 

La  qualite  des   merchandises  vendues   par  "La    Maison   de     la   Soie  du  Canada"  est  reconnue   depuis  longtemps  d'un 
Ocean  3  I'autre.  Nous  nous  sommes  toujours  efforces  de  donner  la  meilleure  valeur  possible.  ■ 

A.  S.  KING  SILK  CO.,  Limited 


Bureaux   a   I'etranger: 
Zurich,  Suisse, 
Yokohama,   Japon, 
Lyon,    France. 
Chefoo,  Chine. 


59-61    Wellington  St.   W. 
TORONTO. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  a.v.p. 
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Les  ehemises  "REGAL9' 

Repondent  a  toutes  les  exigences  en  fait  de  style  et  de  satisfac- 
tion a  l'usage. 

Des  lignes  completes  d'echantillons  sont  montrees  par  nos 
agents  pour  la  province  de  Quebec: 

E.  O.  BARETTE  &  CO.,  Ltee,  301    rue  St-Jacques,  Montreal. 
GUS.  BARETTE,  301   rue  St-Jacques,  Montreal. 
J    A.  GAUD.  MORENCY,  7  rue  Charest,  Quebec. 

THE   Regal  SHIRT  COMPANY 

^  ^-Lt LIMITED 


HAMILTON, 


Canada. 


LES  RUBANS 

Jouissent   cette   saison,   cPune  popularity 
qui  n'a  jamais  ete  surpassee. 


Nous  sommes  en  mesure  de  vous  appro- 
visionner  en  tous  temps. 

Echantillons  soumis  gracieusement. 


RIBBONS  LIMITED 

MONTREAL,       -      - 
212  rue  McGill. 


TOWERS  FISH  BRAND 

Longs  Impermeables  Reflex 


FREPAREZ-VOUS  pour  la  sai- 
son pluvieuse.  Prenez  en  ma- 
gasin     les     impermeables     de     la 
marque     Tower     et     faites     ces 
ecoulements     rapides     de     stock 
qui  augmentent  si  considerable- 
ment  vos  profits. 
Les  impermeables  de  la   marque 
Tower    sont    en     demande    par- 
tout.  Leur  qualite  exceptionnelle 
pour    resister    a    l'usage    dur    et 
aux    plus    mauvais    temps  —  er.. 
fait    les    vetements    ideals    pour 
to:-s    les    hommes    travaillant 
au    dehors. 

Ecrivez     pour     avoir    des 
renseignerrtercts    et    nos         y,  ± 
prix.  ^^Vy^i 


^pWEJ?^ 


UL\. 


TORONTO 
100  Welling- 


ton St.  West. 


TOWER 

CANADIAN 

LIMITED. 

TORONTO,    HALIFAX, 
VANCOUVER. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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J\.  $.  King  Silk  Company,  Ltd. 

La  Maison  de  la  Soie  du  Canada 

Coronto 


jatins  Charmeuse 


Georgettes 

)oies  a  garnitures  de 
f  antaisie 

Soies  chinoises  et 
laponaises 


Jvraison  immediate 


Notre  assortiment  considerable  comprend  tous  les  plus  i 
ainsi  qu'un  choix  immense  de  couleurs  unies,  dans  des  n 
La  qualite  des  marchandises  vendues  par  "La  Maison  d 
ocean  a  I'autre.  Nous  nous  sommes  toujours  efforces  de  d 


A.  S.  KING  SI 


Bureaux   a   I'etranger: 
Zurich,  Suisse, 
Yokohama,  Japon, 
Lyon,    France. 
Chefoo,  Chine. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  m 


V 


-=^y     Satins  Duchesse 


Crepes  de  Chine 


Quadrilles  et  rayes 
de  fantaisie 
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Les  ehemises  "REGAL" 

Repondent  a  toutes  les  exigences  en  fait  de  style  et  de  satisfac- 
tion a  1' usage. 

Des    lignes    completes    d'echantillons    sont    montrees    par   nos 
agents  pour  la  province  de  Quebec: 

&»9-  SYRETTE  &  CO.,  Ltee,  301    rue  St- Jacques,  Montreal. 
GUS.  BARETTE,  301   rue  St-Jacques,  Montreal. 
J   A.  GAUD.  MORENCY,  7  rue  Charest,  Quebec. 

THE   Regal  SHIRT   COMPANY 


LIMITED 


HAMILTON,      -      Canada. 


TOVERS  FISH  BRAND 

Longs  Impermeables  Reflex 


FREPAREZ-VOUS  pour  !a  sai- 
son  pluvieuse.  Prenez  en  ma- 
gasin     les     impermeables    de     la 
marque     Tower     et     faites     ces 
ecoulements     rapides     de     stock 
qui  augmentent  si  considerable- 
ment  vos  profits. 
Les   impermeables  de  la   marque 
Tower    sont    en     demande    par- 
tout.   Leur  qualite  exceptionnelle 
pour    resister    a    I'usage    dur    et 
aux    plus    mauvais    temps  —  er. 
fait    les    vetements    ideals    pour 
to.'-s    les    hommes    travaillant 
au    dehors. 

Ecrivez     pour     avoir    des 
renseigneroents    et    nos 
prix. 


I^PWEJ?5 


^tfBRA^ 


TOWER 

CANADIAN 

LIMITED. 

TORONTO,    HALIFAX, 
VANCOUVER. 

itionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Maison   fondee   en    1852 


La  plus  vieille  maison  de  f ourrures  au  Canada. 
Notre  assortment  comprend  les  lignes  suivan- 


tes: 


FOURRURES 


de  la  meilleure  qualite,  manufactures  pour 
dames  et  messieurs. 

Manteaux  de  dames,  articles  pour  le  cou  et  man- 
chons. 

Paletots  pour  hommes. 

Nous  avons  un  assortment  immense  de  casque t - 
tes  en  drap,  chandails  (sweaters)  gilets-tricots, 
mitaines  et  gants  en  cuir  et  en  chevreau  pour 
hommes. 

Ecrivez-nous  pour  avoir  notre  catalogue  de 
f ourrures  (en  frangais). 


L 


& 


■> 


94  rue  Saint-Pierre, 
MONTREAL. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Etalez  vos  Fourrures  sur  des  Mannequins  DALE  pour 

J 

^^r*      ^i 

la  Fourrure 

>■ 

Si  vous  voulez  obtenir  les  meilleurs  effets. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  catalogue  avec   la  liste  complete  de   nos  mannequins  d'eta- 
lage  et  de  nos  garnitures  de  magasin  que  vous  pouvez  employer  avec  avantage  dans 
votre  etablissement. 

4 

Le    nom 

m 

DALE 

veut  toujours  dire 

DISTINCTION 

et 

ROBUSTESSE 

W%  ^H 

Jl^ 

qui    ne    peuvent 

etre    curpacsees. 

Vcnez    nous    voir    en    n'im- 

w® 

J 

*43i 

porte    quel    temps! 

p^>~    ^^^M 

DALE  WAX  FIGL 

86    YORK     STREET 
Representant 

P.  H.   ]V 

150    Bl 
Vancouver:     501     I 

IRE   CO.,  Limited, 

TORONTO. 

a   Montreal: 

[UNRO 

eury. 

Mercantile     Blag. 

FOURRURES   TEINTES   DANS  TOUTES 
LES  NUANCES  LES  PLUS  NOUVELLES 


RENARDS,  LOUPS  ET  RENARDS  BLANCS, 
TAUPE  TEINTE  ET  ECUREUILS  GRIS 
VAISSEAU  DE  GUERRE,  TAUPE  TEIN- 
TE ET  GRIS  VAISSEAU  DE  GUERRE, 
LAPINS  TEINTS,  TAUPE,  ETC. 

Notre  maison  est  la  seule  maison  a  teindre 

!e  renard  et  le  loup  en  "Georgette",  la 

derjiiere  nouveaute. 

The  Hollander  Fur 
Dyeing  Co.,  Limited 

645    rue    St-Paul  MONTREAL 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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POUR  LE  PREHTEMPS 1920 

Notre  maison  est  la  plus  grande  et  la  plus  ancienne  dans  la  pro- 
vince de  Quebec  a  l'est  de  Montreal. 

Les  marchands  devraient  comprendre  que  le  plus  pres  ils  ache- 
tent  leurs  marchandises  le  plus  vite  leur  argent  leur  revient. 
Les  marques  d'habillements  "G"  pour  hommes  et  garcons  sont 
a  la  derniere  mode,  confectionnes  avec  soin  et  ils  se  vendent  a 
des  prix  populaires.  Vous  y  gagneriez  a  attendre  la  visite  de 
notre  voyageur  ou  a  nous  ecrire. 

L'avantage  qu'ont  les  marchands  en  bas  de  Quebec  et  d'ailleurs 
de  faire  affaires  avec  nous  c'est  que  sur  une  simple  demande 
par  lettre  ou  par  telephone,  ils  recevront  leur  commande  le  len- 
demain.  ■      _  1   g  j^j 


THE  GARNER  CLOTHING  MFG  CO. 

Manufacturiers  de  vetements  en  gros 

645,  rue  St-Valier,     -     -      -       QUEBEC. 


KIMONO^ 


Jirgonne" 

UJM 

FAUX-COL 

AKROW 

D'UN  AJUSTE|V1EJMT  f  ARFAIT 

CLUETT,   PEABODY  A  CO.    OF   CANADA,   LIMITED 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   ment-ionnez  "Le   Prix  Courant".  s.v.p. 
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SHIRT 


La   Chemise  LANG 


L'echantillonnage  pour  le  printemps  1920  est  maintenant  pret. 

Un  remarquable  etalage  de  tissus  a  chemises  distingue^,  des  mo- 
deles  les  plus  nouveaux  et  de  jolies  couleurs  attendent  votre  choix 
clans  nos  assortiments  uniques  pour  le  printemps.  Nos  voyageurs 
sont  actuellement  sur  la  route  et  une  carte  postale  vous  vaudra  la 
visite  de  l'un  d'eux. 

Toutes  les  chemises  Lang  sont  faites  avec  la  bonne  longueur  des 
manches  et  votre  nom  sera  imprime'  sur  la  bande  du  collet  si  desir6. 
Nous  pouvons  vous  assurer  des  livraisons  rapides  si  vous  placez 
votre  commande  de  bonne  heure. 


THE  LANG  SHIRT  CO.,  LTD. 

KITCHENER,  ONT. 


GUELPH  CARPET  AND  WORSTED  SPINNING  MILLS 

LIMITED 

Fabricants  de 

Tapis  Wilton,  Bruxelles,  Velours  et  Tapisserie 

ET  TOUTE  SORTE  DE 

"WORSTED" 


GUELPH 


ONTARIO 


j£t<ixror<je 


LINSHrinkaBLE 

UNDERWEAR  FOR  MCN 


St.  George  "SJoolfflip*        : 

Le  Sous-Vetement  qui  repond  a  toutes  les  exigences  du  client  le  plus 
difficile.  La  surface  interieure  du  tissu  est  "duvetee"  par  notre  pro- 
cede  special,  de  sorte  que  chaque  vetement  a  la  douceur  de  la  soie  — 
et  la  chaleur  et  la  duree  de  la  laine  pure.  L'etiquette  "St-George"  est 
recherchee  par  les  hommes  qui  desirent  un  sous-v&tement  d'un  con- 
fort  supreme. 

THE    SCHOFIELD  WOOLEN   COMPANY,   LIMITED 

OSHAWA    (ONTARIO) 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Vos 
Chaises 

Dnt-elles  faciles  a  vendre  et  de  bonne 
ualite?  Si  vous  aviez  un  stock  complet 
e  nos  modeles  vous  seriez  en  position  de 
jpondre  a  tous  les  besoins  de  votre  clien- 
Ie.  Notre  ligne  comprend  un  grand 
loix  de 

'haises  de  Salle  a  Manger,  de 
Cuisine,  de  Veranda  et 
d'Ameublement. 

i  beaute  du  modele,  le  soin  apporte  a  la 
nstruction  et  au  fini  de  nos  chaises 
ont  pas  leurs  pareils  sur  le  marche. 


i  autre  avantage  offert  par  la  vente  de 
s  chaises,  c'est  le  profit  qu'elles  laissent 
detaillant. 

ur  connaitre  nos  produits,  ecrivez-nous 
s  aujourd'hui  et  nous  vous   enverrons 
catalogue  descriptif    ainsi   que   notre 
te  de  prix. 


la     Manufacture     de 
Chaises 
de  Stantfo!d 

PRINCEV1LLE,  Que. 

(STANFOLD) 


t 


CATALOGUES 
GRATIS 

Votre    carte    postale    et 

vous    les    recevrez 

(en  francais) 


Tous    les    articles    illus- 

tres  sont  fabriques   par 

nous. 


ETABLI    EN    1899 


Nous    sollicitons     votre 

patronage       pour       une 

commande    d'essai. 

DELFOSSE  &  CIE 

247-249     Rue     Craig     O. 
MONTREAL. 


Seuls    representants 

des    celebres    tetes    en 

cire   de 

PIERRE    IMANS, 
Pnris. 


No  253 
Mannequins  de  cire  de  tout  genre. 


Nous    r^parons    les 
tetes    en    cire    brlsees. 


A.  Amyot  &  Cie 

Manufacturiers  de 

VETEMENTS    EN    GROS 

pour   hommes   et    enfants 

ST-HYAC1NTHE,  P.  Q. 

Nos  voyageurs  parcourent 
toute  la  province  de  Que- 
bec. Si  vous  ne  pouvez  at- 
tendre  leur  visite,  ecrivez- 
nous  pour  avoir  nos  prix 
et  nos  conditions. 


Ouate  en   Paquets 

"VICTORY"         "NORTH   STAR" 

"CRESCENT"         "PEARL" 

Ces  quatre  qualites  sont  cer- 
tainement  les  meilleures  qu'on 
puisse  obtenir  pour  le  prix.  Elles 
sont  manufacturees  avec  des 
matieres  de  premiere  quality 
soigneusement  cboisies. 

Commandez-en  a  votre  fournisseur. 


En   ecrlvruit  aux    annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",   s.v.p. 
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Services   Gratuits   pour 
nos   abonnes 


En  vous  abonnant  pour  un  an  au  "Prix  Courant",  vous  aurez 
droit  aux  importants  services  suivants: 

PUBLICITE  ET  ORGANISATION. 

Ce  service  vous  fera  realiser  des  benefices  supplementaires 
ou  economiser  des  frais  g6neraux.  II  vous  donnera  six  consul- 
tations gratuites  dans  I'annee  selon  vos  besoins. 

PETITES   ANNONCES 

Si  vous  recherchez  du  personnel,  une  marchandise  ou  un  objet 
quelconque;  si  vous  desirez  vendre  quelque  chose,  confiez  votre 
desir  aux  Petites  Annonces  du  "Prix  Courant"  et  vous  aurez  des 
resultats.     Vous  pouvez  utiliser  gratuitement  10  lignes  par  an. 

DOCUMENTATION   GENERALE 

Vous  recherchez  certainement  en  detail  dans  les  livres,  la  docu- 
mentation qui  est  resumee  dans  le  "Prix  Courant".  Notre  ser- 
vice de  librairie  vous  procure  sans  frais,  ce  dont  vous  avez 
besoin. 

CONSULTATIONS  JURIDIQUES 

Pour  toutes  consultations  en  matiere  legale,  notre  conseiller  ju- 
ridique  vous  fera  des  conditions  particulierement  reduites. 

RENSEIGNEMENTS   GENERAUX 

Nous  sommes  en  mesure  de  vous  indiquer,  sans  frais,  les  Four- 
nisseurs  pouvant  livrer,  et  vous  procurer  les  marchandises  qui 
vous  font  defaut. 

PLACEMENTS  DE  CAPITAUX 

Nous  invitons  nos  lecteurs  a  nous  consulter  chaque  fois  qu'ils 
seront  sollicites  de  souscrire  dans  des  compagnies,  et  nous  leur 
donnerons  les  informations  qui  pourront  leur  etre  utiles;  nous 
pourrons  ainsi  leur  eviter  des  pertes  frequentes  occasionnfies  par 
le  trop  de  confiance  accorde  a  certains  agents  financiers  n'ayant 
pour  but  que  d'exploiter  le  public. 

EN  LISANT  LE  "PRIX  COURANT",  EN  UTILISANT  NOS  SER- 
VICES GRATUITS,  VOUS  RETIREREZ  DES  PROFITS  QUI 
VOUS  REMBOURSERONT  PLUSIEURS  FOIS  LE  MONTANT 
DE  VOTRE  ABONNEMENT. 
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Section  du  "  Prix  Courant ' 


«a^ 


«s^ 


L.  XX. 


MONTREAL,  OCTOBRE   1919 


No  11 


A  TRAVERS  LA  MODE 


COSTUMES 


C'est  la  meilieure  marchandise  qui  se  vend 
la  premiere 


Jamais  les  conditions  n'ont  ete  aussi  anorma- 

es  que  cette  saison  dans  ie  commerce  du  costume, 

;t  cependant  au  point  de  vue  du  detail,  la  demande 

6t6    remarquablement    bonne  pour  une  saison 

'automne. 

D  y  a  eu  une  veritable  epideniie  de  greves  qui 
►at  arrete  les  manufactures  canadiennes  et  ame- 
icaines  et  a  leur  reouverture,  les  fabricants  ont 
>refere  negliger  le  costume  pour  s'occuper  plus 
xclusivement  des  manteaux. 

Les  droits  de  douane  et  le  taux  du  change 
iennent  encore  augmenter  les  prix  anormaux  et 
endre  les  costumes  inabordables  sauf  pour  la 
ijasse  riche. 

Toutes  ces  conditions  reunies  ont  empeche  de 
endre  autant  de  costumes  qu'on  aurait  pu  en 
^endre,  car  leur  vogue  est  bien  etablie  en  depit  des 
)rix  eleves.  En  fait  on  ne  vend  pour  ainsi  dire 
me  les  articles  de  haute  qualite,  les  qualites  infe- 
ieures  semblent  vouloir  bouder  en  •magasin. 

Mais  il  y  a  aussi  un  autre  facteur  tres  impor- 
tant a  considered  II  y  a  cinq  ans  que  la  mode 
rancaise  n'avait  pas  fait  beaucoup  de  bruit  de  ce 
^ote  de  l'Atlantique.  On  trouvait  bien  a  chaque 
saison  quelques  modeles  importes,  mais  ce  n'etait 
ms  suffisant  pour  influencer  serieusement  la  mode 
n  Amerique.  Mais  cette  saison  les  acheteurs  sont 
'evenus  de  Paris  avec  quantite  de  nouveaux  mo- 
leles.  Chaque  createur  parisien  a  son  idee  et  on 
rouve  chaque  jour  des  nouveautes.  Un  seul  point 
sur  lequel  ils  sont  d'accord  c'est  leur  determina- 
tion de  presenter  quelque  chose  qui  soit  different 
ie  ce  qui  a  ete  offert  de  ce  cote"  de  l'Ocean. 


Paris  a  toujours  aime  les  jaquettes  longues  et 
beaucoup  de  modeles  en  ont  de  tres  longues.  D'au- 
tres  en  ont  de  courtes  avec  godets  sur  les  cotes, 
d'autres  encore  sont  amples  tout  le  tour,  et  d'au- 
tres  sont  amples  sur  le  devant  en  forme  de  plus. 
Les  costumes  a  trois  pieces  figurent  egalement 
parmi  les  modeles  de  Paris. 

Beaucoup  de  costumes  dans  les  expositions 
d'automne,  mais  relativement  peu  de  haute  nou- 
veaute.  Les  quelques  modeles  vraiment  nouveaux 
etaient  de  toute  beaute  et  faits  principalement  en 
tissus  souples  ou  les  teintes  brune  et  taupe  domi- 
naient. 

Sans  egard  au  prix,  les  costumes  sont  riche- 
ment  garnis  de  fourrures  de  toutes  sortes:  Phoque 
d'Hudson,  opossum  d'Austrahe,  taupe  et  ecureuil. 
La  broderie  est  employee  avec  prodigalite  sur  les 
costumes  riches  et  sur  les  modeles  plus  unis  les 
galons,  les  plis  et  les  boutons  font  les  honneurs  de 
la  decoration. 


ROBES 

Les  modeles  fran$ais  dans  les  expositions  d'au- 
tomne montrent  les  nouvelles  draperies,  spe- 
cialement  dans  les  robes  d'apres-midi  et  du 
soiree.  Les  robes  de  sortie  se  font  droites  — 
Poiret  presente  une  robe  pantalon. 


Bien  que  les  robes  de  sortie  continuent  le  genre 
droit,  les  mantes  et  les  robes  d'apres-midi  et  de 
soiree  tendent  a  faire  ressortir  la  ligne  des  hanches 
plus  que  cela  n'a  ete  fait  depuis  nombre  n'annees. 
Jamais  depuis  la  guerre  on  n'avait  constate  une 
pareille  determination  a  faire  quelque  chose  de 
nouveau  comme  cet  automne.  Et  le  createur  y  ar- 
rive sans  effet  bizarre  qui  puisse  choquer  la  sensi- 
bilite  ou  la  conception  de  ce  qui  est  artistique,  com- 
me cela  arrivait  souvent  avant  la  guerre. 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       fiarKIX/iUX 

fi  D  P  h  X    \f  IT  ^  T    £r  RAPpO/iT£D£ 
W II  fi- M  1       If  JL4#  1      BOMS  PftOHTS. 


28 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  31  octobre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  44 


Le  vertugadin,  par  exemple,  semble  a  ceux  qui 
le  connaissent  la  forme  la  plus  laide  que  puisse  ob- 
tenir  une  femme,  et  cependant  tous  nous  avons 
maintenant  le  vertugadin  si  gentil  et  si  gracieux 
que  toute  personne  normale  peut  le  porter. 

Presque  toutes  les  robes  d'apres-midi,  faites 
en  satin  ou  en  soie,  ont  des  draperies  bien  fraiches 
sur  les  hanches,  raais  se  diminuant  graduellement 
pour  arriver  a  finir  au-dessous  du  genou. 

Paul  Poiret  presente  une  robe  pantalon.  Si 
Ton  se  rappelle,  lorsque  cet  artiste  notoire  rendit 
visite  a  Toronto  il  y  a  plusieurs  annees,  il  avait 
avec  lui  un  certain  nombre  de  modeles  de  pantalon 
et  il  declarait  que  c'etait  le  style  logique  de  costu- 
me pour  dames  et  que  les  femmes  le  reconnai- 
traient  un  jour. 

Les  robes  de  soirees  sont  etincelantes  de  bro- 
carts  d'or  et  d'argent,  de  satin,  de  sequins,  de  jais 
et  de  brillants  avec  de  longues  traines  etroites. 

Les  robes  de  sortie  ont  tendance  a  tomber 
droites  et  ont  une  ceinture  de  soie  ou  de  metal  ou 
encore  une  bande  etroite  de  tissu  pareil. 

Les  franges  de  plumes  et  les  ornements  de  cor- 
sage s'emploient  sur  les  robes  d'apres-midi  et  de 
soiree.  Les  echarpes  sont  ornees  sur  le  cote  de  la 
taille  de  grandes  fleurs  de  soie  ou  de  satin  de  cou- 
leur  et  de  feuillage  appliquees  a  plat. 

La  broderie  de  chenille  de  couleur  s'emploie 
sur  le  crepe  Georgette. 

On  emploie  les  fruits  comme  ornements  de 
corsage  et  il  est  de  bon  gout  d'avoir  de  longues 
grappes  de  raisins  avec  des  feuilles  et  des  branches 
de  fruits  appliquees  sur  la  jupe  d'un  costume  de 
soiree. 

Les  longues  traines  Strokes  sont  en  vogue  et 
le  decollete  dans  les  robes  tres  chics  est  extreme, 
specialement  dans  le  dos. 


JUPES 


La  jupe  circulaire  revient  a  la  mode 


Les  fabricants  predisent  les  carreaux  et  les  damiers 
pour  les  jupes  circulates  de  sport  pour  le  prin- 
temps.  —  Les  plisses  accordeon  et  les  petits 
plis  au  couteau  se  vendent  actuelleiment.  — 
Les  acheteurs  comptent  sur  une  demande  con- 
tinue de  jupes  fantaisie. 


Beaucoup  de  nouveaute  dans  les  tissus  tels  que 
lainages  Rodier,  superbe  crepe  meteore,  serge  a  car- 
reaux, velours  imprimes  a  damiers,  et  beaucoup  de 
soieries  et  de  lainages  de  fantaisie. 

Plusieurs  modeles  de  forme  circulaire  sont  en 
lainage  a  damier.  La  plupart  de  ces  damiers  sont 
en  trois  tons,  comme  rouge,  cre-me  et  brun,  bleu, 
noir  et  blanc.  Tous  sont  tres  jolis  a  voir.  lis  mesu- 
rent  ejiviron  2  verges  et  demie  de  tour  et  sont  ajus- 


tes  aux  hanches.  II  y  a  des  poches,  mais  elles  sont 
plutot  d'utilitS  que  d'ornement. 

Pour  repondre  a  la  demande  actuelle  de  jupes 
droites,  il  y  a  beaucoup  de  modeles  qui  tombent 
droit  et  quelques-uns  ont  la  large  hanche  qui  aura 
sans  aucun  doute  la  vogue  au  printemps. 

Le  plisse  accordeon  est  employe  dans  nombre 
de  jupes. 

L'idee  nee  a,  Paris  de  porter  le  pantalon  droit 
au  lieu  de  la  jupe  etroite  a  gagne  New- York  ou  Ton 
a  pu  voir  dernierement  deux  jeunes  filles  passer  sur 
l'Avenue  une  apres  midi  vetues  de  robes  de  satin 
noir.  Les  corsages  etaient  unis  et  la  partie  infe- 
rieure  consistait  en  une  espece  de  tunique  qui  des- 
cendait  a  mi-chemin  entre  le  genou  et  la  cheville. 
Au  dessous  de  cette  tunique  on  voyait  un  pantalon 
droit  fini  dans  le  bas  par  une  frange  de  soie  noire 
Les  deux  costumes  etaient  identiques. 


BLOUSES 


Les  manches  courtes  Kimono  sont  en  faveur 


Quantite  de  manches  longues,  mais  lia  mode  a  une 
tendance  vers  les  manches  courtes  —  Beau- 
coup de  genre  kimono  aux  expositions  d'au- 
tomne  —  Les  manches  longues  en  grande  de- 
mande —  On  achete  des  voiles  fins  pour  les 
ventes  de  decembre. 


La  mode  a  ses  caprices.  L'"over  blouse"  est  en 
vogue.  Elle  trouve  des  acheteurs,  malgre  son  prix 
qui  depasse  ce  qu'on  a  l'habitude  de  payer  pour  une 
robe  complete.  Les  "over-blouses"  exposees  pour 
l'automne  se  detaillent  entre  $25  et  $85.  La  seule 
reponse  a  ceux  qui  se  plaignent  de  ce  prix  est: 
"Elles  sont  en  vogue".  Et  l'acheteur  doit  se  con- 
tenter  de  cela. 

La  longueur  de  ces  blouses  varie  depuis  un 
pouce  ou  deux  au-dessous  de  la  taille  jusqu'a  un 
pouce  ou  deux  au-dessous  du  genou.  Bien  que 
New-York  ait  dernierement  adopte  la  longueur  aux 
hanches  il  est  bieu  difficile  de  dire  quelle  est  la  lon- 
gueur qui  est  la  plus  a  la  mode.  Comme  le  prix  de 
pend  de  la  longueur  et  du  travail,  ces  deux  point? 
peuvent  servir  a  determiner  le  modele  qui  se  ven- 
dra  le  mieux.    Cela  dependra  surtout  de  la  clientele 

Mais  il  n'y  a  pas  que  la  longue  blouse  qui  W 
fasse  remarquer.  La  blouse  courante  s'eloigne  d( 
son  but  ordinaire  et  devient  un  article  de  toilette  e 
ruban,  en  soie  ou  en  tulle,  couvrant  a  moitie  un< 
jolie  camisole  qui  en  fait  reellement  partie  et  ac 
compagnant  la  jupe  separee  de  fantaisie  qui  a  con 
quis  sa  vogue  cette  annee. 

Manches  courtes  et  genre  Kimono 

Comme  c'etait  prevu,  la  mahche  courte  est  ai 
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jgramme  de  la  mode  pour  cet  hiver.  Trois  ou 
itre  pouces  au-dessous  du  coude  est  la  limite  ex- 
me  pour  la  blouse  extra-cbic,  mais  en.  dehors 
ces  modeles  exclusifs,  les  manches  se  font  au 
ide,  aux  trois-quarts  ou  aux  sept-huitiemes. 

La  mancbe  courte  va  toujours  de  pair  avec  la 
,nche  kimono  et  cette  saison  ne  fait  pas  excep- 
ti  a  la  regie.  Cependant  la  manche  kimono, 
3ique  promettant  d'etre  tres  populaire  pour  le 
ntemps,  ne  semble  pas  devoir  eclipser  la  manche 
stee,  car  si  Ton  desire  de  la  fantaisie  dans  ce 
•nier  genre,  on  trouve  que  les  Francais  coupent 
I  dessous  tres  longs  qu'ils  ajustent  sur  une  epau- 
res  courte  formant  ainsi  une  sorte  de  raglan.  II 
it  etre  a  propos  de  mentionner  que  les  modeles 
Ls  avec  cette  manche  ont  un  haut  col  droit. 
Tissus  nouveaute 

Nombreux  sont  les  tissus  employes  dans  la 
fection  des  blouses,  cependant  le  Georgette  est 
beaucoup  le  plus  populaire.  On  emploie  beau- 
ip  la  valencienne,  le  Cluny,  le  point  d'Irlande  et 
>oint  de  Venise. 

Blouses  en  voile  fin 

Bien  que  d'ordinaire  a  cette  epoque  la  blouse 
voile  fin  est  supposee  etre  de  cote,  les  fabricants 
oivent  de  nombreux  ordres  de  cet  article,  specia- 
ent  pour  la  vente  des  fetes.  Des  voiles  de  fan- 
;ie  et  a  rayures  seront  egalement  mis  en  vente 
ir  la  saison  des  etrennes. 


-*T 


trairement  au  procede  conventionnel,  le  col,  les  manchet- 
st  le  bas  de  ce  sweater  sont  de  laine  unie,  tandis  que  le 
tage  Angora  forme  la  partie  principale  de  ce  chandail 
i  chic. 


MANTEAUX 


Mantes  amples  pour  soiree 

Les  somptueuses  mantes  d'apres-midi  et  de 
soiree  ont  fait  leur  reapparition  apres  une  absence 
de  4  a  cinq  ans.  Les  modeles  exposes  sont  tous 
importes,  les  uns  de  Paris  et  la  plupart  de  New- 
York. 

Les  couleurs  claires  dominent:  le  bleu  Alsace, 
le  rose,  le  capucine,  le  taupe,  et  le  brun  sont  les 
couleurs  les  plus  repandues.  Le  velours  epais  d'un 
lustre  magnifique,  le  duvetyn,  le  brocart  sont  les 
tissus  les  plus  employes  pour  ces  mantes  et  la  gar- 
niture est  aussi  elegante  que  l'etoffe.  On  peut  si- 
gnaler principalement  les  larges  cols  en  fourrure  a 
longs  poils  si  en  vogue  cette  annee.  A  noter  aussi 
un  emploi  extravagant  de  broderies  et  de  garnitu- 
res metalliques  qui  font  fureur  cette  saison. 

Style  drape  ample 

En  general  ces  mantes  sont  du  genre  dolman 
ample  ou  en  forme  de  manteau  avec  de  longues 
epaules  auxquelles  sont  fixees  les  manches  courtes 
et  larges.  La  plupart  ont  un  col  tres  large  que  Ton 
peut  laisser  tomber  ou  replier  a  volonte,  pour  lais- 
ser  tomber  la  mante  presque  jusqu'au  bas  de  la 
jupe  ou  simplement  aux  trois-quarts  de  sa  lon- 
gueur. 

Pas  de  nouveaux  modeles  ce  mois-ci 

Presque  tous  les  fabricants  sont  en  retard 
dans  leurs  livraisons  et  ne  recherchent  pas  de  nou- 
veaux ordres.  Le  temps  n'a  pas  etc"  encore  assez 
froid  et  cependant  les  acheteure  harcelent  les  fa- 
bricants pour  leur  expedier  imm6diatemnt  leurs 
commandes,  car  ils  craignent  de  ne  pas  les  avoir  a 
temps. 

Quelques  fabricants  n'ont  pas  sorti  leurs 
manteaux  de  peluche  pensant  qu'ils  se  vendraient 
mieux  en  novembre  qu'en  octobre.  D'autres  au 
contraire  les  ont  mis  sur  le  marche"  depuis  une  cou- 
ple de  mois  et  ont  pris  de  bonnes  commandes. 
Quelques  magasins  ont  deja  bien  vendu  ces  arti- 
cles. 

II  fait  un  peu  trop  doux  pour  les  affaires 

La  semaine  de  septembre  qui  a  ete  relative- 
ment  chaude  pour  la  saison,  a  ete  calme  pour  la 
vente  des  manteaux,  quoique  d'une  facon  generate 
les  ventes  de  manteaux  aient  ete  bonnes.  Les 
manteaux  de  qualites  ordinaires  valent  de  $22.50 
a  $32.50  environ.  Bien  que  la  tendance  soit  mar- 
quee vers  les  articles  chers  tous  les  prix  et  toutes 
les  qualites  se  vendent.  Un  magasin  pretend  que 
les  manteaux  qu'il  vend  le  plus  varient  de  $75.00  a 
$125.00.  Ce  sont  naturellement  pour  la  plupart 
des  manteaux  garnis  de  fourrure. 
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LES  TISSUS 


Brocarts  et  tissus  brillants 


Grande  variete  de  riches  tissus  pour  I'automne  et 
I'hiver  —  Le  brun  et  le  bleu  dominent  pour  les 
robes  de  sortie  et  les  teintes  pales  sont  plutot 
reservees  aux  toilettes  de  soiree.  Legere  haus- 
se  des  guingams  pour  le  printemps.  Les  filatu- 
res canadiennes  travaillent  a  leur  pleine  capa- 
city. 


Les  soieries  et  les  lainages  en  vogue  pour  la 
saison  sont  bien  representees  dans  les  expositions 
d'automne  qui  ont  commence  au  debut  de  septem- 
bre  et  qui  se  sont  continuees  durant  tout  le  mois. 
La  question  des  teintes  est  tres  interessante.  La 
France,  lAngleterre  et  l'Amerique  ont  fourni  ces 
tissus  en  depit  de  difficultes  jusqu'alors  inconnues 
et  ont  reussi  malgre  cela  a  nous  offrir  les  plus 
beaux  tissus  qui  aient  jamais  ete  employes  dans  la 
confection  de  toilettes  pous  dames. 

Le  velours  est  a  profusion  dans  tbus  les  gen- 
res, uni,  a  carreaux  ou  a  rayures. 

Les  brocarts  qu'il  etait  impossible  de  se  procu- 
rer depuis  si  logtemps,  tiennent  une  place  speciale 
dans  les  etalages  d'automne.  Au  tout  premier  rang 
il  faut  mentionner  les  merveilleux  brocarts  metalli- 
ques  de  France.  Impossible  d'imaginer  un  tissu 
plus  magnifique  pour  la  confection  de  splendides 
toilettes  de  soirees,  de  somptueuses  sorties  de  bal. 
Ces  etoffes  laissent  voir  des  reflets  de  couleur  au 
travers  de  fils  d'or,  de  platine  d'argent  ou  de  bron- 
ze appliques  sur  un  fond  sombre.  Les  Georgette  et 
les  soies  brodees  de  larges  fleurs  d'or  ou  d'argent 
avec  des  motifs  ou  des  rayures  style  Empire  of- 
frent  egalement  un  merveilleux  choix  a  celles  qui 
preferent  les  tissus  plus  souples. 

Le  Kitten's  ear  Crepe,  un  crepe  satin  broche 
qui  se  fait  dans  les  charmantes  nuances  nouvelles 
de  turquoise,  orchidee,  jade  abricot  et  blanc  est  en- 
core un  tissu  qui  realisera  le  reve  de  plus  d'une 
couturiere.  '  s , '  ■  ■  T !  1  i  Wj^j 

Le  taffetas  a  fond  pale  avec  impression  de  bou- 
quets de  fleurs  genre  Pompadour  est  ideal  pour  les 
robes  a  panier.  Les  "Pussy  willows"  imprimes  avec 
de  larges  dessins  de  feuillage  et  de  fleur  ou  des  des- 
sins persans,  la  crepe  de  Chine  a  dessins  plus  petits, 
la  florentine,  la  Cinderella  et  les  soies  "eglantier" 
sont  tous  des  tissus  tres  apprecies  comme  doublu- 
res  aussi  bien  que  pour  robes. 

Les  tissus  unis  comprennent  le  crepe  satin,  la 
charmeuse,  la  charmeuse  suede,  le  satin  meteore, 
le  pussy  willow,  le  taffetas,  le  satin  de  chine,  le  sa- 
tin de  chine,  le  satin  duchesse,  le  crepe  de  chine  et 
les  failles  dans  toute  la  gamme  des  roses,  jaunes, 
bleus,  verts,  capucine  turquoise,  jade,  rouge  Pom- 
peien,  orchidee,  abricot,  bleu  Alsace. 


ne; 


Voici  quelques-unes  des  couleurs  pour  l'autoni 


Bruns  et  jaunes:  Faisan,  antilope,  chataigne 
tapir,  castor,  caribou,  chaudron,  capucine,  ambre 
citron,  sarcelle,  abricot,  canari. 

Bleus:  Bleu  France,  Bleu  Alpin,  Bleu  Victoire 
Bleu  libellule,  Bleu  Alsace. 

Rouges  et  pourpres:  Pompeien,  minaret,  vie 
toire,  rubis,  liberie  rose  -melon  d'eau,  grenat,  rai 
son,  prunelle,  prune,  orchidee,  violet. 

II  se  vend  beaucoup  de  velours  chiffon  de  dif 
ferentes  pesanteurs  suivant  l'usage  auquel  il  es> 
destine,  dans  les  teintes  de  taupe,  marine  et  noir. 

L'Organdi  pour  Pete  prochaln 

L'organdi  a  ete  tres  en  vogue  l'ete  dernier  dan; 
les  villegiatures  mondaines  des  Etats-Unis  et  lei 
acheteurs  de  ce  pays  semblent  s'etre  interesses  i 
cet  article  que  nous  verrons  probablement  ici  a  1: 
prochaine  saison. 

Le  tissu  de  jersey  devient  un  article  courant 

Le  jersey  de  laine  semble  devoir  concurrence 
la  serge  et  la  popeline  comme  article  courant  pou 
costumes,  robes  et  jupes.  On  en  trouve  deja  pa 
mal  cette  saison  et  l'annee  prochaine  ce  tissu  ser 
certainement  catalogue  comme  article  courant. 

Le  tissage  en  est  fait  plus  serre,  ce  qui  lui  per 
met  de  conserver  mieux  sa  forme  et  lui  a  conqui 
sa  popularity. 

Le  tissu  de  jersey  est  une  creation  de  la  guerr 
en  Canada  car  auparavant  les  filatures  canadien 
nes  n'avaient  jamais  touche  a  ce  produit.  Mais  an 
jourd'hui  une  grande  partie  de  ce  qui  est  vendu  e 
Canada  est  tisse  ou  tricote  dans  les  filatures  d 
pays  et  de  l'avis  des  marchands,  ce  produit  domes 
tique  soutient  favorablement  la  comparaison  ave 
les  marchandises  importees. 

Les  teintes  bruyeres  se  vendent  pour  les  eosti 
mes  de  sport  et  sont  tres  en  vogue.  On  prevoit  qu 
les  couleurs  claires  se  vendront  bien  pour  la  rui-et 
l'annee  prochaine.  Mais  actuellement  les  coi 
leurs  demandees  sont:  taupe,  gris  et  bleu, 
blanc  a  eu  quelque  vogue  cet  ete  pour  costume; 
robes  et  jupes,  et  Ton  s'attend  a  ce  qu'il  soit  encoi 
plus  demande  l'annee  prochaine. 

Velours  Canadien 

On  peut  maintenant  se  procurer  une  tres  boi 
ne  qualite  de  velours  sur  le  marche  canadien 
l'histoire  de  la  production  de  ce  tissu  est  un  ver 
table  roman.  II  y  a  eu  cinq  ans  cet  automne,  u 
fabricant  de  tapis  Canadien  trouva  que  ses  affain 
etaient  bien  calmes  et  voyant  l'occasion  d'obten 
un  ordre  du  Gouvernement  pour  des  couvertun 
militaires,  commenca  a  fabriquer  cet  article  po' 
continuer  a  garder  ses  machines  en  marche  et  sc 
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onnel  cccupe.  Au  bout  de  peu  de  temps  il  fa- 
lait  deux  qualites  de  tissu  kaki.  Trouvant 
pouvait  faire  ce  tissu  en  modifiant  legerement 
outillage,  et  possedant  une  usine  assez  vaste 

coutinuer  sa  manufacture  de  tapis  tout  en 
acrant  une  partie  de  son  materiel  a  la  fabri- 
>n  du  drap,  il  commenca  a  etudier  la  possibilite 
Droduire  les  meilleures  qualites  de  drap  pour 
ge  civil.  Comme  resultat  il  fabrique  actuelle- 
;  une  tres  bonne  qualite"  de  velours  tout  laine 
t  fini  "silvertone"  de  mesne  que  des  draps  pour 
imes     d'hommes.     Le    succes  de  cette  entre- 

et  son  ambition  le  portera  sans  doute  bientot 
ngager  plus  activement  dans  cette  voie. 
[1  n'y  aura  pas  beaucoup  d'augmentation  dans 
ix  du  velours  pour  le  printemps.  Quelques  fila- 
i  sont  d'avis  que  le  maximum  a  6te  atteint,  a 
s  d'imprevu  d'ici  quelques  mois. 
Les  couleurs  qui  se  vendent  le  mieux  pour  le 
emps  sont:  taupe,  poil  de  chameau,  ardoise, 
a,  antilope,  brun,  brun  or,  sable,  vert  bouteiUe 


se. 


Coton  Canadien 


to 

n 


lei 

)U 


Les  guingans  canadiens  qui  sont  tres  deman- 
et  qui  ont  ete  vite  vendus  pour  le  printemps 
eur  apparition  sur  le  marche\  n'ont  que  peu 
lente  depuis  l'annee  passee,  mais  ils  sont  tres 

En  fait,  toutes  les  cotonnades  sont  rares  et 
laUires  sont  surchargees  et  ne  recherchent  pas 
Duveaux  ordres. 

1  y  a  eu  une  demande  excessive  de  flanellette 
:he  et  de  couleur  qui  dSpasse  de  beaucoup  la 
iction.    De  meae  pour  les  tissus  kimono, 
^es    serges  de  coton  se  sont  egalement  bien 
ues. 

Pendant  une  accalmie  des  affaires  locales  il  y 
elque  temps,  quelques  filatures  ont  accepte 
rdres  du  Gouvernement  pour  la  Roumanie.  Ils 
rcoivent  maintenant  qu'ils  auraint  fort  bien 
s'en  passer,  car  les  affaires  ont  repris  de  plus 

mais  comme  ils  sont  engages,  ils  sont  bien 
es  de  remplir  ces  commandes.  Des  acheteurs 
itralie  et  de  Nouvelle  Zelande  sont  venus  re- 
nent  pour  chercher  des  tissus  de  coton  sur  le 
te    canadien,  mais  ils  n'ont  guere  eu  de  suc- 


->es    filatures    de  coton  canadiennes  ont  bien 
leurs  difficultes  avec  leur  main-d'oeuvre  et 
e  travaillent  maintenant  a  leur  plein  rendement 
pssayer  de  satisfaire  a  leurs  enormes  ordres 
ortation,  ce  qui  leur  prendra  encore  plusieurs 


leg* 


Legere  hausse  dans  les  guingams 

-<es  filatures  americaines  ont  sorti  les  prix  de 

guingans  pour  1920.     On  n'y  trouve  qu'une 

augmentation  sur  les  prix  de  l'annee  cou- 


rante  et  quelques  acheteurs  y  voient  un  bon  pre- 
sage indiquant  un  arret  dans  la  hausse  constante 
des  prix.  Ils  pensent  aussi  que  cela  pourra  avoir 
une  influence  semblable  sur  le  orix  des  autres  co- 
tonnades. 


ARTICLES  TRICOTES 


Slip-overs  pour  le  printemps 


Les  echantillons  de  chandails  vont  etre  sou- 
mis  au  detaillant  ce  mois-ci.  Les  prix  ont  aug- 
ments en  raison  de  la  hausse  de  la  laine  brute  et 
des  conditions  de  la  main  d'oeuvre.  La  laine  qui  a 
augmente  d'environ  20%  pendant  le  dernier  tri- 
mestre  semble  devoir  encore  subir  une  nouvelle 
augmentation  pour  l'annee  prochaine  a  moins  que 
la  Commission  de  la  vie  chere  n'accomplisse  quel- 
que  travail  effectif  avant  longtemps. 

Les  chandails  "Slip-overs"  se  font  encore  pour 
le  printemps  prochain  et  semblent  devoir  etre  le 
modele  le  plus  en  vogue.  Le  sleep-over  sans  man- 
ches  se  fait  moins  et  le  chandail  se  fait  dans  les 
modeles  les  plus  courants.  La  laine  brossee  a  dis- 
paru  completement  dans  les  echantillons  d'un  des 
plus  grands  fabricants  du  Canada.  Les  seuls  arti- 
cles de  ce  genre  seront  des  echarpes  et  des  berets. 

Les  bordures  melangees,  d'effet  persan,  pro- 
mettent  d'etre  en  vogue  pour  le  printemps.  Les  enco- 
lures  carrees  avec  de  petits  cols  Tuxedo  font  con- 
currence aux  encolures  rondes  avec  cols  roules. 

Les  bords  de  quelques  modeles  de  printemps 
sont  garnis  de  tissus  d'une  autre  teinte  appelee 
"piping". 

La  fibre  de  soie  de  couleur  contrastante  sera 
employee  comme  garniture  sur  les  vetements  de 
laine. 

Les  ceintures  croisees  ou  de  longues  ceintures 
avec  glands  sont  employees  sur  les  vetements  de 
soie  ou  de  laine.  Jusqu'a  present  les  couleurs  qui 
se  vendent  le  mieux  sont:  rose,  turquoise  et  Ame- 
ricain  beauty.  On  compte  beaucoup  sur  le  succes 
de  la  teinte  fraise. 

La  punerie  de  fibres  a  disparu,  cependant  il 
n'y  a  pas  abondance  sur  le  marche  et  les  prix  sont 
toujours  eleves.  Les  filatures  ne  montrent  qu'une 
serie  limitee  de  modeles  pour  le  printemps. 

Le  gant  ordinaire  pour  cette  saison  est  le  gant 
de  tissu  gris  fonce  avec  piqure  de  meme  couleur. 
Les  gants  de  soie  de  toutes  sortes  se  vendront  en 
quantite,  mais  le  plus  en  faveur  sera  le  gant  en 
imitation  de  chamois.  Quelques  modeles  de  ce  der- 
nier tissu  sont  doubles  en  soie,  ce  qui  fait  qu'ils 
s'enleveront  rapidement  des  que  le  temps  froid  fera 
son  apparition. 

Les  gants  longs  continuent  a  n'etre  comman- 
des qu'en  quantite  limitee.  Les  fabricants  ne  tien- 
nent  pas  a  en  faire  a  cause  de  la  rarete"  des  appro- 
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visionnements  en  soie  et  du  peu  de  machines  ca- 
pables  de  les  tisser,  mais  la  mode  fait  augmenter 
leur  demande  lentement  mais  surement. 

Conditions  du  marche 

La  reduction  de  la  production  affecte  toutes 
les  industries  et  l'industrie  textile  ne  fait  pas  ex- 
ception a  la  regie. 

Cette  reduction  est  due  a  deux  causes  princi- 
pales.  D'abord  aux  nombreuses  greves  qui  ont 
laisse  les  usines  inoccuppees,  et  ensuite  au  fait 
que  la  main  d'oeuvre  a  perdu  un  bon  pourcentage 
de  sa  valeur  d'avant-guerre. 

Tout  le  mecanisme  du  monde  s'est  ralenti  et 
quelque  effort  que  fasse  un  ouvrier  individuelle- 
ment,  il  ne  peut  plus  produire  autant  qu'autrefois, 
car  il  travaille  dans  une  atmosphere  d'inquietude 
et  d'incertitude  et  au  milieu  d'une  organisation  qui 
s'est  ralentie  d'une  fagon  generale  depuis  la  guerre. 

Telle  est  la  situation  actuelle  et  il  est  inutile 
d'imaginer  quelle  sera  modifiee  avait  longtemps. 
Cela  signifie  que  pendant  quelque  temps  encore  la 
production  sera  inferieure  a  ce  que  nous  avions 
habitude  d'appeler  la  "Normale"  et  a  cote  de  ce 
fait  la  demande  de  vetements  est  anormale.  Si  l'on 
considere  les  prix  actuels  de  la  main  d'oeuvre,  il 
est  insense  de  s'attendre  a  une  baisse  de  prix  dans 
un  avenir  rapproche,  mais  il  est  beaucoup  plus  rai- 
sonnable  de  prevoir  une  rarete  dans  les  approvi- 
sionnements  pour  les  raisons  precitees.  Les  filatu- 
res canadiennes  sont  sur  le  marche  universel  pour 
fournir  a  tous  les  pays  qui  veulent  acheter  leurs 
produits  et  les  consommateurs  canadiens  sont 
dans  la  meme  position  pour  s'approvisionner  que 
ceux  de  tout  autre  pays.  S'il  y  a  punerie  generale, 
ils  auront  a  la  supporter.  Tous  les  articles  cou- 
rants  offerts  au  prix  actuel  sont  bons  a  se  procurer. 
II  y  a  un  moment  ou  il  est  preferable  pour  le  de- 
taillant  d'avoir  du  stock  dans  ses  rayons  que 
d'avoir  l'argent  en  banque  pour  pourvoir  acheter. 

Beaucoup  de  nouveautes  dans  les  chandails 

Les  chandails,  les  echarpes  et  les  berets  sont 
des  articles  importants  pour  la  tenue  de  sortie  et 
on  en  offre  une  grande  variete  aussi  bien  pour  li- 
vraison  immediate  que  pour  le  printemps.  Quel- 
ques  maisons  exposent  maintenant  leurs  articles 
pour  cadeaux,  tandis  que  d'autres  en  sont  deja  a 
leur  collection  de  printemps.  Parmi  les  nouveau- 
tes on  trouve  un  chandail  en  laine  brossee  qui  ne 
ressemble  en  rien  a  la  laine  brossee  d'il  y  a  deux 
ans.  C'est  une  laine  tres  fine,  tres  legere  qui  sem- 
ble  presque  aussi  souple  que  l'angora.  Ce  modele 
est  droit  et  ample,  a  des  manches  ajustees,  tombe 
presque  au  genou  et  est  frange  tout  autour  du  bord 
avec  de  la  soie  nouee.  II  a  de  plus  une  longue 
echarpe  transformable  ou  un  col  chale. 


Manteau-Tricot  Tuxedo  avec  devant  forme  gilet,  pour  dames; 
tricotage  uni,  effet  de  soie;  gilet  tricotage  de  fantaisie.  Mon- 
tre  par  Acme  Glove  Works  Limited,  Montreal. 


Les  Peplums 

i 
Quelques  fabricants  ont  sorti  des  modeles 
peplums  avec  manche  cloche.  Une  importante 
maison  montre  ce  modele  en  turquoise,  rose,  vert 
de  mer,  tisse  en  laine  Shetland.  Les  encolures 
sont  en  forme  de  V  avec  ruban  passe  et  nou6  au 
milieu. 


Cols  tuxedo 


Le  col  tuxedo  semble  etre  adopte  pour  le  vete- 
ment  ouvert  en  avant.  Une  petite  bande  bouton- 
nee  sous  le  revers  ainsi  que  la  ceinture  qui  se  bou- 
tonne  l'empechent  de  flotter.  On  provoit  une 
grande  demande  de  manteaux  en  jersey  de  laine, 
sur  lesquels  on  emploiera  egalement  le  col  tuxedo. 

Une  fabrique  offre  une  hgne  de  jolis  chan- 
dails en  filet,  ainsi  que  les  chandails  de  laine  tri- 
cotes  a  la  machine  avec  col  et  poignets  blancs  en 
filet  a  la  main. 

Quoique  la  fibre  de  soie  soit  d'un  prix  excessif 
comparativement  a  ce  qu'il  etait  autrefois,  les 
chandails  de  ce  tissu  seront  sur  le  marche  en 
plus  grande  variete  cette  annee  que  l'annee  der- 
niere.  Dans  la  fabrication  des  chandails  a,  la  ma- 
chine, les  filatures  essayent  d'imiter  le  travail  a  la 
main  en  se  servant  du  meme  point. 
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Echarpes  et  burets 

II  y  a  des  echarpes  de  tout  genre.  Leur  vo- 
lt se  dessine  d6ja  car  nombre  de  gens  les  ont  deja 
lntees  et  les  portent  avec  une  robe  ou  un  costu- 

e 

Les  unes  sont  tres  larges  comme  des  mantes, 
res  sont  plus  etroites  et  tres  longues.  Elles 
faites  pour  proteger  le  corps  au  dessus  de  la 
et  enveloppent  des  epaules  a  la  taille.  Les 
pratiques  se  font  en  couleurs  sombres  mais  on 
e  cependant  beaucoup  de  nuances  claires  par- 
s  modeles  de  fantaisie. 

)n  trouve  egalement  un  bel  assortiment  d'e- 
•es  en  fibre  ou  en  soie  veritable. 

Le  jersey  de  laine  et  la  tricolette 

Quelques     filatures  canadiennes  font  un  gros 
lerce    de    tissus    de  laine  et  de  fibre  de  soie 

vendent  aux  fabricants  et  aux  d^taillants. 
'outes  les  usines  ont  plus  a  faire  qu'elles  ne 
nt    et  leur  production  est  vendue  longtemps 
ance. 
<es  prix  ne  montrent  pas  beaucoup  d'augmen- 

sur  ceux  de  la  saison  derniere,  peut-etre  10 
1  sur  ceux  de  novembre  de  l'ann6e  derniere. 


Il«i 


Quelques  nuances  sont  rares 

est    difficile    d'obtenir    certaines    nuances 
que  vert  marin,  gris,  oxford,  tan,  lemon  et 


jehague.  La  premiere  raison  est  due  a  la  gre- 
mineurs  de  charbons  qui  a  tenu  arret^es  les 
es  de  laine  ensuite  la  greve  des  dockers  de 
ool  qui  a  empechS  l'expedition  des  laines. 
peut~etre|  la  raison  la  plus  importante  de 
c'est  la  demande  importante  de  laines  faite 
Belgique,  la  Prance  et  meme  par  l'Allemagne 
ltriche.  Ceci  contribue  beaucoup  au  main- 
>fl  prix  eleves. 


e 


GARNITURES 


sequins,  ibandes  et  motifs  m&talliques  or- 
>nt  les  robes  de  soiree  ou  de  sortie.  Jais  et 
fet  iridescent. 


saison  des  receptions  qui  est  ouverte  dans 
Canada  fournit  l'occasion  d'un  luxueux  eta- 
i  garnitures  franchises,  effets  de  perles,  se- 
stissus  d'or  et  d'argent,  franges  compliquees 
>!>les  et  tout  le  glorieux  attirail  des  ornements 
bes  que  Ton  trouve  dans  les  bons  magasins. 
y  a  des  sequins  partout.  La  garniture  en 
noires  est  la  plus  en  faveur.  Les  dessins 
ligne  droite  ou  de  modele  grec.  Des  des- 
oraux  en  sequins  de  jade  ou  bleu  iridescent 
ant  un  fond  incruste"  de  sequins  noirs  for- 
a  tissu  qui  convient  eminemment  bien  pour 
:antes  toilettes  de  soiree. 


r 

is 

rnis 

»nt 
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Medaillons  de  perles 


Les  perles  de  toutes  formes  sont  employees 
dans  les  nouvelles  garnitures  francaises  et  on  re- 
volt frequemment  la  vieille  perle  de  Venise.  Le 
jais  est  tres  en  faveur  et  on  le  rencontre  souvent 
combine  avec  des  perles  d'un  brillant  eclat. 

Les  medaillons  perles  sont  une  autre  nouveau- 
te  offerte  par  la  France.  lis  se  font  ordinairement 
en  deux  couleurs  combinees  telles  que:  bleu  et  or, 
rose  et  or,  noir  et  jade,  etc. 

Tuniques  en  tulle  perle 

II  nous  est  arrive  de  Paris  d'elegantes  tuniques 
en  tulle  perle  qui  sont  destinees  aux  femmes  qui 
ont  largement  a  depenser  car  ces  gracieux  articles 
coutent  de  $60.00  a  $100.00.  La  tunique  "tablier" 
a  un  tablier  devant  et  derriere  et  de  petites  man- 
ches  perlees  qui  tombent  quelques  pouces  en-des- 
sous  de  l'epaule.  D'autres  tuniques  perlees  n'ont 
qu'une  legere  bande  perlee  sur  l'epaule.  Les  per- 
les d'or  ne  sont  guere  employees  sauf  en  combinai- 
son  avec  le  noir. 

II  y  a  aussi  des  mantes  de  soirees  faites  entie- 
rement  en  perles. 

Les  draps  d'or  et  d'argent  servent  a  faire  des 
ceintures  rubans  que  Ton  trouve  sur  beaucoup  de 
toilettes  de  soirees.  C'est  une  mode  qui  nous  vient 
des  plus  grandes  maisons  de  Paris.  Parmi  les  den- 
telles  importees  d'Europe  on  trouve  les  tissus  de 
tulle  brodes  d'or  et  d'argent  qui  sont  largement 
employes  pour  les  toilettes  d'apres-midi  et  de 
soiree. 

Frange  de  toutes  sortes 

Une  autre  nouveaute  francaise  est  la  frange  de 
toute  sorte  dont  la  vogue  va  chaque  jour  grandis- 
sant.  Au  premier  rang  il  faut  placer  la  frange  de 
plume  qui  constitue  une  des  plus  belles  garnitu- 
res qu'on  ait  jamais  vues.  Cette  frange  se  porte 
le  plus  frequemment  en  noir  et  garnit  plus  d'une 
tunique  pailletee  de  jais. 


Frange  imitation  de  plumes 

i 

La  frange  de  plumes  a  naturellement  ete  suivie 

de  belles  imitations.     II  peut  etre  injuste  de  traiter 

d 'imitation  la  garniture  de  soie  pseudo-plume  qui  a 

reellement  son  charme  propre. 

II  y  a  des  franges  faites  en  soutache,  d'autres 
dont  les  brins  ne  ressemblent  rien  moins  qu'a  de 
nombreux  bouts  de  lacets  de  souliers.  Puis  vien- 
nent  les  franges  de  soie  ordinaires  dans  toutes  les 
largeurs  jusqu'a  24  pouces.  Le  noir  domine,  mais  on 
trouve  egalement  les  teintes  de  marine,  taupe,  brun 
et  prune.  II  y  a  des  franges  en  forme  specialement 
faites  pour  appliquer  sur  les  jupes  et  ayant  24 
pouces  de  large  au  milieu  aussi  bien  en  avant 
qu'en   arriere  et  diminuant   graduellement   jusqu'a 
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etre  reduit  a  neant  au-dessous  de  chaque  hanche. 
On  voit  egalement  beaucoup  de  franges  tricotees. 
Des  franges  plus  ouvragees  pour  tenue  de  soi- 
rees sont  faites  en  perles  de  couleur  et  jais. 


QUELQUES  NOUVEAUTES  DANS  LES 
CHAPEAUX 


Les  plus  jolies  creations  en  feutre  pastel  sont 
garnies  de  raisin  agremente  de  petites  roses  et  de 
feuillage. 

Lanvin,  de  Paris,  emploie  le  vert  amande  et  la 
fourrure  de  singe.  Cette  fourrure  est  d'un  tres  joli 
effet  sur  du  velours  de  la  teinte  precitee. 

Les  acheteurs  qui  reviennent  de  Paris  parlent 
beaucoup  de  voiles  et  voilettes  de  toutes  sortes. 

Talbot  emploie  des  velours  perfores  doubles 
de  soies  claires. 

La  fourrure  avec  dentelle  ou  malines  est  tres 
en  faveur.  Le  gris  renard  et  une  teinte  jaune  sont 
les  nuances  le  plus  en  vogue  a  Paris. 

Quelques  chapeaux  de  velours  sont  brodes  en 
chevreau.  II  y  a  aussi  un  tissu  qui  imite  le  che- 
vreau, on  en  fait  de  grands  coquelicots  dont  la  moi- 
tie  des  petales  sont  blanches  et  le  reste  sombres. 
Le  gris  acier  avec  le  blanc  est  considere  surtout 
comme  tres  chic. 

Un  grand  nombre  de  formes  coquettes  pour  le 
debut  de  l'automne  ressemblent  aux  petits  cha- 
peaux que  portent  les  coolies  chinois. 

Un  modele  en  velours  capucine  foncee  a  un 
dessous  en  chevreau  de  meme  nuance,  sur  lequel 
sont  appliquees  des  coquelicots  de  velours  avec 
broderies  de  soie  floche.     Le  bord  est  releve. 

Quelques  modistes  de  Paris  predisent  une 
vogue  pour  les  calottes  drapees  basses  et  tres  sou- 
pies.  Quelques  fleurs,  plates  et  sombres,  avec 
feuillage  de  velours,  des  turbans  irreguliers  quel- 
quefois  voiles  de  tulle  et  des  turbans  d'hermine 
sont  aussi  considered  comme  de  bon  gout. 

La  jade  de  l'ete  conserve  sa  vogue  pour  l'au- 
tomne. 

Une  nouvelle  garniture  tres  ingenieuse  appelee 
la  plume  d'Hawai  est  faite  d'epais  ruban  de  satin 
coupe  en  longueurs  egales  qui  sont  assemblies 
apres  avoir  ete  effilees  des  deux  bouts  presque  jus- 
qu'au  centre.  Un  laiton  est  passe  au  centre  et  la 
gracieuse  plume  est  ainsi  formee.  Les  bords  peu- 
vent  etre  finis  pas  de  petits  plis. 

Les  bords  entierement  doubles  de  blondine  sont 
consideres  comme  ultra  smart.  On  voit  aussi 
beaucoup  de  motifs  appliques  en  plume  d'autruche, 
en  soie,  en  soutache,  en  jais,  en  bourre  de  soie,  en 
chenille  et  en  ruban. 

La  moire,  la  soie  et  le  ruban  sont  employes 
avec  le  velours  la  peluche  ou  le  satin. 


Le  prix  eleve  du  duvetyn  continue  a  le  mainte- 
nir  en  vogue. 


LES  MARCHANDS  DE  MODE  EN  ASSOCIATION. 


• 


Les  marchands  et  marchandes  de  modes  se 
sont  reunis  la  semaine  passee,  dans  les  bureaux  de 
l'Assoclation  des  Marchands  Detaillants  du  Canada, 
edifice  Dandurand,  sous  la  presidence  de  M.  J.  A. 
Lavallee,  des  grands  magasins  Mont-Royal.  Une 
trentaine  de  personnes  etaient  presentes.  L'assem- 
blee  avait  ete  convoquee  dans  le  but  de  dlscuter 
l'opportunite  de  fonder  une  association  speciale  de 
ce  commerce. 

Les  marchands  presents  sont  tous  d'opinion 
que  ce  commerce  est  peut-etre  celui  qui  a  le  plus  a 
souffrir  de  la  concurrence  des  marchands  de  gros. 
Leur  manque  d 'organisation  les  expose  aussi  a,  tous 
les  ennuis. 

C'est  ainsi  que  les  marchands  de  gros  s'em- 
pressent,  a  chaque  saison,  de  vendre  de  bonne  heu- 
re  leurs  nouveautes  aux  petits  detaillants  et  le  sur- 
plus a  des  prix  moindres  dans  les  grands  magasins. 
Pour  illustrer  ceci,  il  est  rapporte  que  tout  recem- 
ment  un  chapeau  paye  par  bon  nombre  de  detail- 
lants cinq  dollars  cinquante,  etait  la  semaine  sui- 
vante,  au  desappointement  de  ces  derniers,  affiche 
dans  plusieurs  vitrines  au  prix  comparativement  ri- 
dicule de  $2,98. 

On  voit  par  la  qu'un  manque  absolu  d'entente 
existe  chez  ces  marchands  qu'une  association  peut 
seule  faire  disparaitre. 

M.  Marchand,  secretaire-general  de  l'associa- 
tion,  a  fait  ressortir  tous  les  avantages  qu'assurerait 
a  ces  marchands  leur  affiliation  a  la  grande  asso- 
ciation des  Detaillants.  lis  furent  si  bien  compris 
que  la  nouvelle  association  compte  deja  vingt  mem- 
bres  dont  quelques  dames. 

Un  comite  executif  temporaire  a  ^t^  forme 
pour  les  fins  d'organisation.  II  se  compose  de  MM. 
J.  A.  Lavallee,  president;  L.  H.  Duclos,  A.  Gelinas, 
S.  D.  Cohen,  M.  Barash  et  M.  Jacobson,  directeurs. 


EN  VOYAGE  D'AFFAIRES  EN  AUSTRALIE. 


M.  J.  F.  Lemieux,  vice-president  de  Regent 
Knitting  Mills  Limited,  Montreal,  est  parti  pour 
l'Australie  dans  le  but  d'y  etablir  pour  sa  maison  de 
profitables  debouches  commerciaux.  Nous  souhai- 
tons  au  voyageur  tout  le  succes  que  m6rite  son  en- 
treprise  et  nous  ne  doutons  pas  que  les  resultats  les 
plus  heureux  viennent  couronner  ses  efforts. 
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ACCESSOIRES 


On  achete  toujours  les  articles  de  cou  en  tulle  et 
en  dentelle — Les  gants  en  tissus  de  coton  et 
de  soie  sont  de  vente  courante  pour  I'hiver. 


Les  articles  de  cou  recemmentTarrives  de  Paris 
ont  un  col  droit  et  sont  faits  de  tissus  transparents 
tels  que  chiffon  organdi  ou  tulle.  Quelques  mo- 
deles  sont  du  genre  jabot  sur  fond  de  dentelle,  ils 
servent  de  petits  gilets  et1  suppriment  la  necessite 
d'une  blouse.  Ils  ont  des  effets  de  grands  revers 
faits  en  tulle  plisse.  Les  garnitures  de  robes  se 
font  en  Georgette  garnie  de  Venise  avec  un  col  ma- 
telot  a  1'arriere.  Ce  genre  se  vend  tres  bien  en 
province,  mais  n'a  pas  le  style  de  la  berth e,  du 
jabot  ou  du  col  a  revers. 

New- York  expose  des  articles  de  cou  peints  a 
la  main.  Ce  sont  plutot  des  articles  de  vitrine, 
car  ils  sont  peu  recommandables  comnae  service. 

Les  jabots  sont  actuellement  en  vogue  pour 
porter  sur  les  costumes  du  debut  de  l'antomne.  Un 
modele  excentrique  a  une  ruche  de  dentelle  qui 
tombe  a  5  ou  6  pouces  au-dessous  de  la  ceinture  et 
forme  ainsi  une  sorte  de  gilet.  Les  robes  de  satin 
noir  sont  completers  par  un  jabot  de  dentelle  ou 
de  tulle. 

Le  duvetyn  de  toutes  couleurs  est  employe 
pour  les  articles  de  cou  pour  l'automne.  mais  le 
prix  en  est  si  eleve  qu'on  ne  peut  s'attenlre  a  une 
grande  vente  de  cet  article.  Les  articles  de  fan- 
taisie  sont  faits  en  broche  garni  de  pompons. 

II  y  a  une  grande  variete  de  petits  cols,  par-mi 
lesquels  il  faut  remarquer  les  cols  ronds  de  toutes 
sortes  et  les  formes  tuxedo. 

Les  cols  matelots  se  vendent  en  province  mais 
sont  peu  demandes  dans  les  villes,  sauf  dans  les 
petits  magasins  de  banlieue.  On  les  fajt  surtout 
en  tulle  et  en  dentelle.  Le  crepe  Georgette  est 
aussi  quelque  peu  employe  mais  le  tulle  et  la  den- 
telle semblent  avoir  la  preference. 

Elegants  bonnets  de  boudoir 

Un  nouveau  modele  de  bonnets  de  boudoir 
est  fait  dans  le  genre  des  petits  bonnets  de  dentelle 
noire  qui  sont  portes  par  les  femmes  qui  savent 
vieillir  avec  dignite  et  couvrent  juste  le  dessus  de 
la  tete  descendant  legerement  sur  les  oreilles.  Le 
bonnet  boudoir  est  maintenant  muni  d'un  elastique 
recouvert  de  ruban  qui  passe  sous  les  cheveux  en 
arriere  et  tient  le  bonnet  en  place.  On  les  fait  en 
dentelle  garnie  d'etroites  valenciennes  plissees  et 
ornee  de  noeuds  de  ruban  et  de  petites  fleurs. 

Les  gants 

Comme  dans  toutes  les  autres  lignes  de  la  toi- 
lette feminine,  les  livraisons  de  gants  d'hiver  sont 
tres  en  retard.     La  fabrication  des  marchandises 


pour  cette  annee  va  se  continuer  jusqu'au  ler  no- 
vembre.  Les  echantillons  de  printemps  ont  fait 
tardivement  leur  apparition  et  les  voyageurs  ont 
du  attendre  pour  se  mettre  en  route.  Les  ordres 
commencent  a  arriver  et  montrent  que  le  detail- 
lant  espere  n'avoir  pas,  de  difficulte  a  ecouler  une 
grande  quantite  de  marchandises  en  depi:  de  la 
hausse  des  prix.  Les  articles  de  printemps  accu- 
sent  une  augmentation  variant  le  10  a  20%  sur  les 
prix  actuels,  suivant  le  genre  de  marchandises. 

Les  gants  tannes  sont  en  grande  demande 
cette  saison  malgre  l'augmentation  des  prix  sur 
ceux  de  1918.  II  est  a  remarquer  que  les  gants 
tannes  ont  necessairement  perdu  de  leur  qualite 
durant  la  guerre,  car  le  marche  russe  qui  produi- 
sait  les  meilleures  peaux  du  monde  pour  les  gants 
tannes  n'est  plus  abordable.  Les  fabricants  sont 
obliges  de  se  procurer  les  peaux  en  Afrique  du 
Sud,  en  Amerique  du  Sud,  en  Australie  et  enfin  en 
Espagne. 

On  croit  generalement  a  tort  que  le  recent 
embargo  mis  sur  l'exportation  des  peaux  canadien- 
nes  aura  quelque  effet  sur  la  reduction  des  cuirs 
pour  la  ganterie.  Les  peaux  canadiennes  ne  con- 
viennent  pas  a  la  fabrication  des  gants  et  menie 
si  elles  convenaient,  il  n'y  a  pas  en  Canada  de  tan- 
nerie  capable  de  tanner  les  peaux  pour  la  ganterie. 
Toutes  les  peaux  sont  actuellement  tannees  aux 
Etats-Unis.  Le  veritable  gant  mocha  a  disparu  du 
marche,  car  les  fabricants  americains  ne  peuvent 
plus  se  procurer  de  peaux  arabes. 

Le  prix  des  gants  de  chevreau  et  de  suede  con- 
tinue a  etre  si  eleve  qu'il  y  a  peu  de  demandes  dans 
ces  articles  sauf  pour  la  clientele  riche.  Les  ache- 
teurs  americains  ont  reussi  a  obtenir  la  production 
limitee  des  fabriques  francaises  a.  des  prix  de  fan- 
taisie. 

Les  gants  de  coton  et  de  soie  vont  etre  les 
articles  courants  pour  le  printemps.  Limitation 
de  chamois  aura  toujours  autant  de  vogue  et  en 
gris  perle,  gris  francais  et  castor,  elle  suivra  la 
mode  des  gants  de  chamois  les  plus  chers.  Les 
gants  a  courroies  serout  tres  populaires  parmi  les 
gants  de  tissus.  Les  gants  de  soie  continuent  a, 
avoir  le  fermoir  a  pression,  car  la  courroie  ne  leur 
est  pas  applicable. 

II  y  a  quelques  riches  modeles  de  gants  de  soie 
dans  les  collections  de  printemps.  Les  plus  re- 
cherches  sont  les  blancs  brodes  en  noir  et  les  noirs 
brodes  en  blanc  La  derniere  nouveaute  est  une 
broderie  sur  le  poignet  du  gant.  Ces  gants  ne  se 
vendent  qu'en  petite  quantite,  mais  ils  seront  cer- 
tainement  apprecies  de  la  clientele. 

Un  gant  d'apres-midi  qui  sera  bon  pour  le  prin- 
temps est  un  gant  de  chamois  gris  francais  ou 
castor  brode  de  noir  et  ayant  une  courroie  et  le  poi- 
gnet long.  Ce  genre  de  gant  est  tout  a  fait  appro- 
prie  pour  porter  la  manche  trois-quarts. 
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On  ne  recoit  pas  encore  de  grandes  comman- 
des  de  gants  longs  pour  le  printemps,  cependant 
les  fabricants  prevoient  pour  plus  tard  une  grande 
demande,  specialement  pour  les  gants  longs  en 
sole. 

Ceintures  en  cuir  verni  pour  chandails 

Les  ceintures  en  cuir  verni  de  y2  a  %  de  pou- 
ces  de  large,  se  detaillant  de  50  cents  a  un  dollar, 
sont  actuellement  en  grande  demande  a  New-York. 

Bijoux  en  ecrins 

On  vend  une  grande  quantite  de  bijoux  en 
ecrins  doubles  de  peluche.  Les  prix  de  detail  po- 
pulates pour  les  epingles  et  les  broches  variant  de 
59  cents  a  $3.98. 

Les  sautoirs  de  perles  marques  a  $5.00  piece 
vont  fort  probablement  bien  se  vendre  pour  les 
fetes. 

Eventails  en  plumes  d'autruche 

Les  eventails  en  plumes  d'autruches  se  font  en 
deux  tons  tels  que  rose  et  bleu,  dont  l'un  se  de- 
grade sur  l'autre.  II  y  a  de  nombreuses  combi- 
naisons  de  couleurs  pour  ass'ortir  avec  les  robes. 

Les  bonnets  et  les  etoles  en  marabout  se  sont 
bien  vendus  pour  Tautormne  et  Ton  estime  que 
leur  vogue  se  continuera  jusqu'a  ce  que  les  fourru- 
res  deviennent  absolument  necesasires. 

Mouchoirs  de  couleiur 

Les  mouchoirs  de  couleurs  unie  ou  imprimee 
sont  une  nouveaute  de  cette  saison.  Les  plus  jo- 
lis  dessins  nous  viennent  d'Angleterre  et  sont  deja 
exposes  dans  les  magasins.  Notons  en  passant 
que  le  mouchoir  qui  valait  autrefois  59  cents  la 
douzaine,  coiite  actuellement  4  fois  autant.  Ce 
n'est  la  qu'un  des  petits  incidents  de  la  guerre. 

Les  rubans  de  toute  sorte  ont  ete  tres  actifs 
le  mois  dernier,  en  raison  surtout  de  leur  emploi 
sur  les  articles  de  fantaisie  que  Ton  peut  utiliser 
pour  Noel.  lis  sont  cependant  tres  rares  et  on 
parle  d'une  nouvelle  hausse  pour  le  Jour  de  l'An. 


RIDEAUX  ET  DRAPERIES 


Les  materiaux  sont  en  tres  petites  quantites  et  lez 

prix  sont  fermes. 

Le  marche  est  ferme  pour  les  rideaux  et  dra- 
peries. II  y  a  une  forte  demande  sur  le  marche  do- 
mestique  aussi  bien  que  sur  le  marche  etranger. 
Sur  ce  dernier  la  signature  de  la  paix  a  ouvert  de 
nouveaux  debouches  et  une  rarete  de  materiaux  est 
a  prevoir  avant  peu  en  raison  de  la  demande  pres- 
que  anormale.  Les  prix  ont  subi  des  augmenta- 
tions considerables.  Les  acheteurs  canadiens  ont 
toutes  les  peines  du  nionde  a  s'approvisionner  en 
Europe.     11  y  a  une  tres  grande  demande  d'articles 


anglais  sur  le  marche  canadien,  ces  articles  ont  eti 
difficiles  a  trouver  pendant  la  guerre  et  leur  vente 
actuelle  est  des  plus  aisees  dans  ce  pays.  La 
France  rentre  de  nouveau  sur  le  marche;  mais  il  se 
passera  encore  queique  temps  avaht  que  sa  produc- 
tion soit  revenue  a  la  normale.  Queiques-unes  d 
plus  grandes  usines  recommencent  a  fabriquer  des 
damas,  des  tapisseries  et  des  brocarts,  mais  ml 
marche  presque  depourvu  de  ces  articles  de  belle 
qualite  aura  vite  raison  de  tout  ce  qui  peut  etre 
produit.  Les  fabricants  americains  ont  de  belles 
commandes  pour  le  restant  de  1'annee.  Les  impor- 
tateurs  et  les  maisons  de  gros  recommandent  d'a- 
cheter  aussitot  que  possible,  car  il  pourait  bien  y 
avoir  manque  de  marchandises  dans  certaines  li- 
gnes  en  raison  de  la  difficulty  toujours  croissante 
de  se  procurer  de  nouvelles  marchandises.  On 
trouve  quelques  beaux  assortments  de  tissus  d'a- 
meublement  et  de  velours  poUr  rideaux,  mais  ils 
sont  en  quantites  tres  limitees. 


LES    MARCHANDS    DE    NOUVEAUTES    ET    LA 
FERMETURE  DE  BONNE  HEURE 


L' Association  des  Marchands  Detaillants,  sec- 
tion des  nouveautes,  a  tenu,  la  semaine  passee,  une 
assemblee  sous  la  presidence  de  M.  Jos.  Filiatrault, 
president. 

La  principale  question  discutee  a  ete  celle  de 
l'attitude  prise  par  le  conseil  municipal  au  sujet  du 
reglement  de  fermeture  a  bonne  heure. 

L'association  des  marchands  detaillants  a  de- 
clare desapprouver  de  toute  facon  ce  que  le  co: 
seil  municipal  a  fait  relativement  au  reglement  de 
fermeture  a  bonne  heure. 

Les  marchands  de  nouveautes  declarent  que  le 
conseil  municipal  n'a  pas  le  droit  de  modifier  le  re- 
glement de  fermeture  a  bonne  heure  sans  consulter 
ceux  qui 'ont,  eux-memes,  a  la  demande  des  auto- 
rites  municipales,  redige  ce  reglement. 

Parmi  ceux  qui  ont  pris  part  a  la  discussion,  on 
remarquait  MM.  Jos.  Filiatrault,  Gareau,  Brault, 
Papin,  Painchaud,  J.  A.  Rouleau,  Benoit,  Moreau  et 
autres. 

Ceux  qui  s'opposent  le  plus  au  reglement  de 
fermeture  a  bonne  heure  sont  les  restaurateurs  aux- 
quels  les  marchands  de  nouveautes  ne  font  aucune 
concurrence,  a  declare  l'un  des  membres. 

Une  resolution  a  ce  sujet  a  ete  adoptee  par  la- 
quelle  les  marchands  de  nouveautes  affirment  n'a- 
voir  aucune  acrimonie  contre  les  petits  marchands. 

Les  marchands  de  nouveautes  ont  aussi  discute 
de  la  question  de  la  vente  en  detail  par  les  mar- 
chands de  gros.  Un  comite  a  ete  forme"  a  cet  effet 
mais  son  travail  n'est  pas  encore  compl6te\  Un 
questionnaire  a  ete  cependant  redige  pour  6tre  en- 
yove  aux  marchands  de  gros  et  on  prendra  une  de- 
cision lorsque  toutes  les  reponses  seront  recues. 
Le  comite  doit  s'asse'mbler  la  semaine  prochaine. 
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3  commerce  de  detail  commence  de  bonne  heure 

i  longueur  des  manteaux  varie,  mais  il  y  a  une 
tendance  vers  les  manteaux  courts  pour  les 
articles  riches.  —  Les  dolmans  se  vendent  pour 
manteaux  de  soiree  —  La  taupe  est  en  vogue 
comme  nouveaute —  Manteaux,  mantes  et 
garnitures   Renard   naturel   et  teint. 


Jamais  on  a  vu  une  plus  grande  variete  de 
vies  et  de  peaux  qu'a  l'exposition  de  cet  automne. 
y  a  une  grande  demande  non  seu'iement  pour  les 
urrures  de  prix  modere  que  la  femme  achete  par 
■cessite  mais  aussi  pour  les  couteuses  fourrures 

luxe.  On  emploie  beaucoup  les  queues  sur  les 
'^gantes  fourrures  a  poil  ras,  les  etoles  et  bonnets 

martre  et  de  zibeline  n'ont  jamais  plus  de  suc- 
s  que  lorsqu'elles  sont  flnies  par  une  frange  sou- 
3.  Le  renard  argente  est  plus  cher  que  jamais, 
lis  il  trouve  facilement  des  acheteurs,  malgre 
ugmentation  qui  varie  de  $50  a  $100. 

Dolmans  et  Mantelets 

Le  cote  amplement  drape  se  rencontre  aussi 
n  dans  la  longue  mante  de  theatre  que  dans  le 
mteau  court  qui  parait  devoir  etre  le  modele  qui 

vendra  le  mieux  cette  saison.  Les  fourrures 
ntractantes  sont  de  regie  dans  ce  genre  de  man- 
iux  courts  et  les  mantelets  qui  nous  restent  de 
n  dernier.     L'ecureuil,  le  vison,  la  martre  d'Al 

et  le  castor  sont  ordinairement   combines  avec 

phoque  d'Hudson.  Le  castor  est  port*'1  par  li 
time  qui  peut  se  permettre  un  tel  luxe  et  les  mar- 
auds montrent  ordinairement  an  moins  un  mo- 
le de  manteau  fait  entierement  avec  cettc  four- 
re  canadienne. 

La  taupe  est  une  nouveaute  de  choix 

La  taupe  est  generalement  reconnue  comme  la 
uveaute  de  choix  de  la  saison.  Combinee  avec 
ermine,  le  renard  taupe,  1'ecureuil  naturel,  le 
»x  ou  la  martre  d'Alaska,  elle  fournit  de  tres  jolis 
inteaux  et  mantelets,  ainsi  que  des  cols  et  des 
)les.  Les  marchands  considerent  la  taupe  com- 
i  une  fourrure  durable  et,  pratique  et  ils  en  pous- 
it  la  vente. 

La  longueur  des  manteaux  varie 

La  longueur  des  manteaux  est  des  plus  variees 
le  ann6e.  II  y  a  une  certaine  demande  pour  des 
inteaux  de  42  pes  parce  qu'ils  sont  plus  chauds, 
idis  que  le  manteau  de  36  ponces  est  de  plus  en 
is  en  vogue.  En  dehors  de  ces  modeles  courants 
y  a  une  foule  de  -mantelets  et  de  manteaux  de 


Q 


La  martre  est  toute  indiquee  oour  le  choix  d'un  mantsau  d»: 
dames  pour  I'automne,  si  la  bourse  le  permet.  La  large  bande 
autour  des  handles  permet  les  poches  amples. 


fantaisie,  dont.  quelques-uns  tombent  a  peine  au- 
dessous    de  la  taille.     Les  cols  se  font  toujours  en 

ie  chile,  mais  parfois  on  trouve  une  petite 
bande  de  con  croisam  et  boutonnant  sur  l'un  ou 
la utre  cote.  La  ceinture  est  toujours  en  vogue, 
mais  les  manteaux  les  plus  nouveaux  ont  le  dos  va- 
gue, la  ceinture  de  fourrure  passant  en-dessous  sur 
les  cotes.  Ces  ceintures  en  fourrures  tendent  plu- 
tot  k  etre  etroites  par  analogie  avec  les  ceintures 
lacets  des  costumes  et  des  robes. 

Le  chat  sauvage  est  bon  pour  manteaux  spe- 
cialement  pour  rautomobile,  lorsqu'il  est  combine 
avec  le  phoque  on  porte  sans  garniture.  Le  rat 
m usque  sera  tres  bien  porte. 

Les  boutons  d'os  ou  d'ivoire  sont  employes  sur 
beaucoup  de  manteaux  en  ecureuil,  et  l'ecureuil 
est  de  grande  importance  cette  annee.  Un  man- 
teau fantaisie  est  fait  de  taupe  et  d'ecureuil. 

Les  echarpes  en  renard  tiennent  la  tete 

Dans  le  beau  commerce  de  detail  les  echarpes 
sont  en  aussi  grande  demande  que  jamais,  car  on 
trouve  toujours  une  femme  qui  veut  depenser  une 
centaine    de    dollars  ou  plus  pour  une  peau  d'une 
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jolie  couleur  et  d'une  epaisseur  exceptionnelle.  Le 
renard  est  certainement  en  tete  avec  quelques  eto- 
les  extraordinaires  en  renard  croise,  gris  de  diffe- 
rentes  nuances  et  noir.  On  parle  du  renard  pointe 
et  le  blanc  se  vend  extraordinairement  bien  sur- 
tout  si  Ton  considere  qu'il  a  ete  classe  comme 
fourrure  d'ete  pendant  ces  dernieres  annees. 

Les  affaires  sont  actives  en  ce  moment  et  les 
detaillants  comptent  sur  une  bonne  saison  d'au- 
.  tomne  etant  donne  la  demande  inaccoutumee  qui  a 
eu  lieu  pendant  le  mois  d'aout  ou  les  touristes  et 
clients  americains  anxieux  d'eviter  de  nouvelles 
hausses,  ont  commande  des  fourrures  en  quantite. 

Une  vogue  pour  les  pelleteries  de  fantaisie 

Malgre  la  hausse  des  prix,  le  "seal"  d'Hudson 
reste  Particle  en  vogue  pour  le  manteau  courant  et 
n'a  guere  cede  qu'une  faible  partie  de  sa  vogue  aux 
fourrures  meilleur  marche.  Le  nombre  de  man- 
teaux  de  seal  vendus  cette  saison  n'a  que  peu  di- 
minue  en  raison  de  l'augmentation  des  prix,  mais 
par  contre  le  chiffre  d'affaires  a  considerablement 
augmente  sur  celui  des  saisons  precedentes.  II 
reste  a  savoir  si  la  baisse  prevue  dans  le  prix  du 
seal  electrique  par  suite  de  la  reouverture  de  l'in- 
dustrie  francaise,  aura  a  une  prochaine  saison  un 
effet  appreciable  sur  la  demande  du  seal  d'Hudson. 
Les  opinions  sont  partagees  sur  la  valeur  de  la 
sealine,  qui  est  un  lapin  d'Australie,  comparee  au 
seal  electrique.  L'opinion  generalement  repandue 
semble  etre  cependant  que  son  peu  de  duree  est 
plus  que  compensee  par  son  prix  bon  marche.  Elle 
est  habilement  teinte  pour  donner  a  la  racine  du 
poil  cette  teinte  rouge  brun  qui  est  le  caracteti- 
que  du  seal  veritable. 

Le  modele  le  plus  coquet  fort  demande  dans 
les  grandes  villes  comme  Montreal,  Toronto  et 
Winnipeg  est  un  manteau  court  de  28  a  36  pouces 
de  longueur.  Les  petits  centres  s'approvisionnent 
de  manteaux  ordinaires  de  38  42  pouces.  On  ne 
fait  pas  de  manteaux  en  seal  l'Hudson  plus  longs 
que  42  pouces.  La  martre  d'Alaska  est  toujours 
tres  appreciee  comme  garniture  sur  le  seal  d'Hud- 
son et  la  plupart  des  commandes  demandent  des 
garnitures  en  Alaska  a  la  grande  surprise  des  fa- 
bricants  qui  pensaient  au  debut  de  la  saison  que  la 
martre  d'Alaska  etait  passee  de  mode.  La  cliente- 
le riche  recherche  le  manteau  en  seal  d'Hudson 
garni  d'opposum  australien,  de  taupe,  de  chinchila 
ou  d'imitation  de  chinchila,  de  martre  d'Hudson  et 
de  castor.  Le  lynx  et  le  renard  sont  aussi  quelque- 
fois  employes  comme  garniture. 

Dans  les  jolis  manteaux  pour  jeunes  filles 
l'ecureuil  et  l'opposum  s'emploient  specialement 
comme  garniture.  Les  cols  chales  ont  presque 
completement  detrone  le  col  carre.  Le  manteau 
long  est  de  coupe  ample  et  se  porte  avec  ou  sans 
ceinture.  Quelques  manteaux  courts  sont  sans 
ceinture,  d'autres  ont  une  ceinture  en  partie  ca- 
chee. 

Quelques   manteaux  longs  sont   en  forme  de 


Capes.  Quelques  fabricants  exposent  des  man- 
teaux en  seal  d'Hudson  de  forme  dolman.  C'est  la 
la  seule  exception  a  la  regie  qui  veut  que  les  man- 
teaux aient  la  jupe  ample.  Le  Kolinsky  est  em- 
ploye comme  garniture  sur  quelques  jolis  modeles 
en  seal  d'Hudson. 

II  semble  possible  de  voir  revenir  prochaine- 
ment  sur  le  marche  le  mouton  de  perse.  II  a  ete 
presque  impossible  de  s'en  procurer  depuis  quel- 
ques saisons  et  les  quelques  peaux  qu'on  peut  ob- 
tenir  aujourd'hui  sont  a  des  prix  exorbitants.  On 
pense  qu'il  doit  y  avoir  un  enorme  stock  de  ces 
peaux  en  Allemagne  ou  elles  ont  ete  retenues  au 
debut  de  la  guerre.  Si  cela  est  vrai  et  si  ce  stool 
arrive  rapidement  sur  le  marche,  on  peut  s'atten- 
dre  a  voir  reparaitre  le  manteau  de  mouton  de  per- 
se la  saison  prochaine. 

La  marmotte  naturelle  ou  teinte  est  grande- 
ment  employee  pour  les  manteaux  de  femmes  a  la 
campagne.  Les  manteaux  de  chat  sauvages  se 
vendent  egalement  en  quantites  dans  les  districts 
ruraux.  Les  manteax  courts  en  taupe  sont  en 
vogue  pour  la  sortie,  avec  garniture  en  ecureuil 
gris.  La  taupe  s'emploie  egalement  pour  les  dol- 
mans, les  mantes  en  forme  blouse  et  est  garnie  ge- 
neralement de  martre  d'Alaska,  de  renard,  de  ko- 
linsky et  d'ecureuil  gris  nature!  Une  fausse  ru- 
meur  a  ete  repandue  dans  le  public  en  ce  qui  con- 
cerne  la  duree  de  la  taupe.  Si  on  en  prend  soin  dun 
article  en  taupe  peut  se  porter  trois  saisons.  Les 
capes  et  les  etoles  se  partagent  la  faveur  pour  les 
tours  de  cou,  qui  se  font  surtout  en  seal  d'Hudson. 
Les  capes  ont  un  col  fait  d'une  autre  fourrure. 
L'Hermine  est  particulierement  appreciee  de  la 
clientele  canadienne-frangaise  et  se  voit  sur  beau- 
coup  de  jolis  tours  de  cou. 

Depuis  deux  ans  on  a  pu  remarquer  que  le 
manchon  perdait  de  sa  vogue.  La  cause  en  est  cer- 
tainement due  au  fait  que  tous  les  grands  man- 
teaux de  fourrure  ou  de  lainage  ont  des  poches  et 
que  la  mode  ne  s 'oppose  plus  a  ce  qu'une  femme  se 
serve  completement  de  ses  poches  pour  tenir  ses 
mains  au  chaud. 

L'Angleterre  offre  actuellement  un  marche 
tres  interessant  pour  le  fabricant  canadien.  Le 
temps  de  la  main  d'oeuvre  bon  marche  est  passe 
et  les  vetements  de  fourrures  sont  maintenant 
aussi  chers  qu'ici.  La  classe  d'ouvriers  experts  que 
nous  avons  en  Amerique  est  inconnue  en  Angle- 
terre  et  les  fourrures  faites  de  l'autre  cote  n'ont 
pas  le  chic  ou  le  style  de  celles  fabriquees  sur  ce 
continent.  Mais  les  manufacturiers  anglais  avec 
leur  facilite  d'assimilation,  s'adaptent  rapidement 
aux  methodes  americanes.  Le  gout  du  Nouveau 
Monde  allie  a  la  solidite  et  a  la  durabilite  britanni- 
ques  va,  avec  le  temps,  arriver  a  faire  encore  de  \i 
Grande  Bretagne  le  plus  important  centre  manu 
facturier  de  fourrures  du  monde  entier.  Londres  re 
prend  deja  sa  place  comme  marche  de  peaux  bru 
tes   pour   l'univers.    Le  traflc   de   la   Chine   et  d 
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'Australie  qui  avait  ete  controle  pendant  la  guerre 
>ar  les  E:ats-Unis,  est  deja  revenu  a  Londres  et  les 
ourrures  brutes  canadiennes  traversent  de  nou- 
eau  l'Ocean  au  lieu  de  se  rendre  a  New-York  et  a 
;t-Louis.  Jusqu'a  ce  que  la  Grande  Bretagne  ait 
epris  son  ancienne  place  comme  manufacturiere 
e  fourrure  il  y  a  de  grandes  chances  pour  les 
ourreurs  canadiens  de  vendre  des  articles  manu- 
actures  dans  les  vieux  pays. 

Les  appreteurs  et  teinturiers  en  fourrures  sont 
ctuellement  en  morce  saison  jusqu'a  environ  le 
lois  de  Decembre.  Leur  occupation  la  plus  impor- 
mte  cette  saison  a  ete  la  preparation  de  toutes 
is  fourrures  bon  marche  employees  comme  garni- 
iires. 

Notons  en  passant  que  le  castor  augmente  de 
rix  par  bonds  excessifs. 

Les  detaillants  declarent  que  les  affaires  sont 
•es  bonnes.  II  y  a  plus  de  touristes  qu'il  n'y  en  a 
i  depuis  longtemps  et  ils  achetent  genereuse- 
ent,  surtout  les  fourrures  cheres  exclusives  au 
anada.  Les  Americains  economisent  ici  la  taxe 
3  luxe  de  10%.  Ils  profitent  egalement  de  l'avan- 
ige  que  la  loi  leur  donne  de  pouvoir  passer  en 
•anchise  pour  une  valeur  de  $100.00  de  marchan- 
ses. 

De  l'avis  des  detaillants,  c'est  le  manteau  de 
pouces  qui  se  vendra  le  mieux  en  raison  de  la 
gueur  de  la  temperature,  mais  les  manteaux 
)urts  se  vendent  extremement  bien  pour  l'au- 
rnine. 

La  taupe,  le  seal  d'Hudson,  le  vison  et  le  cas- 
•r  sont  en  faveur  parmi  les  fourrures  a  poil  court, 
zibeline,  le  fisher  et  le  renard  sont  les  plus  en 
ikmande  parmi  les  fourrures  a  poil  long. 


LE  COMMERCE   DES  FOURRURES. 


On  vient  de  former  a  Londres  une  association 
ii  a  pour  but  principal  de  garder  a  cette  vil'e  sa 
ullion  de  centre  de  1'industrie  des  peaux  a  four- 
reti  et  de  lui  donner  de  plus  en  plus  d'importance 
mine  centre  du  commerce  des  fourrures  pre pa - 
e  U  reivues  et  manufacturers.  L'association  comp- 
parnii  r,es  promoteur:  .les  membres  influents  de 
rampagnie  de  la  Baie  d'Hudson. 

•-^tte  initiative  sera  bien  vue  de  tous  les  com- 

encants  de  fourrures     oanadiens  qui     aimeront 

iewx  faire  leurs  achats  dans  la  mere-patrie  que 

<  ic  n'importe  quel  autre  pays,  quoique  le  patrio- 

•  lie  soit  pas  absolument  a  la  base  du  commer- 


"?ftii:'ant  la  guerre,  New  York  et  St-Louis  ont 
*•**  t  ux  cherche  a  eidcvei  a  Londres  son  t/ve 
raarche  aux  fourrures  du  monde..  mais  leurs  es- 
i"«  so  pont  envoles  a  1'encan  aux  fourrures  du 
»8  de  mai,  dans  la  meivopole,  alors  que  des  ache- 
irs  i  rPoerent  du  monde  entier  et  que  des  prix 
us  ]  tvc.f'dent  furent  rea'ises. 

Lfis  marchands  de  founures  anglais,  cepen- 
nt,  viaignent  surtout  les  efforts  qui  seront  faits 
r  les  A..'emands  pour  doaner  un  regain  d'activite 


aux  impertantes  ventes  de  i'ourrures  qui  se  faisaient 
ava..t  la  guerre  a  Leipzig.  Ces  craintes  sour,  parla- 
•_'ees  ]).rii-  !es  marchands  de  xourrures  fre-ncais  et  ita- 
liens  qui  demandent  aux  /misons  anglaises  de  s^ 
joiiul)-<:  i,  eux  pour  dejouer  I'lntention  des  Allemands 
ee  cre«.-r  chez  eux  le  plus  grand  marcni''  de  fourru- 
res du  au  side. 

NTul  doute  que  les  Americains  voyan ,  leiu'  pro- 
jet  de  suprematie  echouer,  coopereront  aussi  au 
mouvemeht  qui  a  pour  but  de  fixer  d'uiiH  tuaniere 
p  manente  dans  le  pays  allie  le  mieux  situe  et  le 
mieux  organise  pour  l'important  commerce  des 
fourrures. 


LES  AFFAIRES 


Les  affaires,  a  cette  epoque  de  transition  dif- 
ficile a  passer,  seront  ce  que  nous  les  ferons. 

Ce  n'est  pas  seulement  le  financier,  ou  le  gros 
exportateur,  ou  le  grand  homme  d'affaires,  qui 
faconnera  notre  avenir  economique;  c'est  le  grand 
public  et  le  petit  epargnant,  c'est  tout  le  monde, 
c'est  vous  et  moi. 

La  Grande-Brecagne  et  les  Allies  d'hier  ont 
d'iimuenses  besoins;  nous  avons,  pour  les  satisfai- 
re,  une  enorme  production.  Seulement;  le  client 
etranger  ne  peut  acheter  au  comptant,  et  le  pro- 
ducteur  canadien  ne  peut  vendre  3,  credit. 

C'est  1'argent  de  tout  le  monde,  concentre 
dans  l'Emprunt  de  la  Victoire  1919,  qui  permettra 
du  meme  coup  a  l'Etat,  de  payer  comptant  le  pro- 
ducteur  canadien  et  de  faire  credit  au  client 
etranger. 

Notre  avenir  est  entre  nos  mains. 


L'AVENIR   DU  CANADA 


D'apres  M.L.P.  Pelletier,  agent  general  cana- 
dien a  Londres,  1'etat  actuel  des  pays  allies  d'Bu- 
rope  qui  ont  souffert  de  Finvasion  allemande  of- 
fre  au  Canada  une  chance  exceptionnelle  de  deve- 
lopper  son  commerce.  Des  villes  entieres  ont  ete 
rasees  et  nombre  d'etablissements  industriels  out 
et6  detruits.  Pour  reconstruire  ces  villes  et  re- 
mettre  sur  pied  des  milliers  d'usines  et  de  manu- 
factures, il  faudra  du  bois  en  quantite  enorme;  il 
faudra  surtout  de  la  nourriture.  Autant  de  choses 
que  le  Canada  peut  fournir,  en  ne  disposant  que  de 
l'excedent  exportable  de   sa  production. 

Or,  la  plupart  de  ces  pays  depourvus  des  ne- 
cessites  de  la  vie,  ne  sont  pas  en  etat  d'acheter  au 
comptant  et  le  Canada  n'est  guere  en  etat  de  ven- 
dre a  credit,  puisque  nos  ouvriers  et  nos  cultiva- 
teurs  sont  en  droit  d'exiger  le  prix  de  leur  travail 
ou  de  leur  ble.  D'ou  la  necessite  pour  le  peuple 
canadien  de  prefer  de  1'argent  a  l'Etat  en  souscri- 
vant  a  l'Emprunt  de  la  Victoire  1919,  afin  de  lui 
permettre  de  consentir  des  credits  aux  pays  euro- 
peens. 

Si  le  peuple  canadien  refuse  de  preter  1'argent, 
d'autres  pays  consentiront  les  credits  necessaires. 

L'avenir  du  Canada  depend  done  d'un  chacun 
de  nous. 
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LA  PRODUCTION  DE  LA    DENTELLE    AFFECTEE 


.a  qualite  depend  principalement  du  fil  employe  — 
Les  defauts  ne  paraissent  pas  au  premier  aborc! 
—  La  Chine  a  augmente  grandement  sa  pro- 
duction depuis  qu'elle  a  debute  dans  cette  in- 
dustrie  il  y  a  25  ans. 


L'art  de  la  dentelle  a  ete  enseigne  pour  3a  pre- 
miere fois  aux  Chinois  a  Chefoo  par  des  mission- 
naires  etrangers  il  y  a  environ  25  ans.  lis  pensai 
qu'en  leur  apprenant  la  fabrication  de  la  dentelle, 
les  femmes  et  les  jeunes  filles  y  trouveraient  un  em- 
ploi  profitable  qu'elles  pourraient  exercer  cbez  el- 
les  et  depuis  l'essor  de  cette  industrie  a  pieinement 
justifie  leurs  efforts.  Bien  que  ce  soit  a  Chefoo  que 
l'art  de  la  dentelle  fut  d'abord  introduit,  c'est  Chi 
Hsia  Hsien  qui  fut  la  premiere  ville  a,  fabriquer  in- 
tensivement  cet  article. 

En  1895  un  missionnaire  anglais,  James  Mc 
Mullan,  etablit  une  institution  nominee  la  Mission 
Industrielle  de  Chefoo  et  commercialisa  1'industrie 
de  la  dentelle.  Apres  un  modeste  debut  dans  les 
magasins  de  detail  du  pays,  l'exportation  en  detail 
suivit  et  se  developpa  graduellement  pour  arriver  a 
des  transaction  de  gros.  II  y  a  environ  15  ans  la  fa- 
brication de  la  dentelle  de  fil  fut  introduite  concur- 
remment  a  la  dentelle  de  soie  et  en  se  servant  des 
modeles  de  France  et  de  Belgique,  Chefoo  entra  la 
premiere  en  concurrence  avec  les  dentelles  euro- 
peennes. 

Au  debut  lorsque  les  dentelles  etaient  faites  en 
soie,  1'industrie  etait  concentree  car  on  employait 
le  fil  de  soie  fabriquee  en  Chine.  Depuis  longtemps 
la  dentelle  de  soie  est  passee  dt  mode  et  la  quantite 
produite  est  presque  negligeable.  Sur  toute  la  pro- 
duction de  dentelle  de  fil,  il  n'y  a  environ  que  5  pour 
cent  qui  soit  en  fil  de  lin,  les  95  pour  cent  resta'nt 
sont  en  fil  de  coton.  Le  Japon  et  l'Angleterre  sont 
les  fournisseurs  de  fil. 

Perfectionnement  des  Methodes. 

Au  debut  les  dentelles  torchon  et  cluny  etaient 
faites  suivant  la  methode  generale  de  fabrication  a 
la  main,  au  moyen  de  bobines.  Cette  methode  con- 
sistait  a  fixer  le  dessin  sur  un  coussin  specialement 
construit  a  cet  effet,  puis  a  planter  des  epingles  aux 
points  d'intersection  et  a  passer  les  bobines  d'arrie- 
re  en  avant  devant  les  epingles  suivant  le  dessin  et  le 
genre  de  dentelle  qu'on  devait  faire.  Un  perfection- 
nement fut  apporte  plus  tard:  on  employait  alors 
un  cylindre  ayant  approximativement  3  pouces  de 
diametre,  qui  tournait  sur  une  planche  plate  sur  la- 
quelle  les  bobines  reposaient,  au  lieu  du  coussin. 
Le  dessin  est  attache  au  cylindre  de  sorte  que  lors- 


qu  il  tourne,  le  dessin  est  continu.    Avec  cette  me- 
thode les  epingles  sont  enlevees  et  avancees  suivant 
les  be^oins  et  la  dentelle  une  fois  finie  passe  de  l'au-   [ 
u  cylindre.    Avec  le  premier  systeme,  le 
at  dune  longueur  limitee,  il  etait  neces- 
e  d'enlever  toutes  les  epingles  et  replacer  le  cote 
i  de  la  dentelle  au  haut  du  dessin  afin  de  con- 
:.!L..;;  I'ouvrage. 

La  dentelle  filet  est  faite  au  moyen  d'un  filet 
t:icote  tendu  sur  un  cadre  et  le  dessin  est  brode  avec 
une  aiguille. 

Le  nombre  de  bobines  employees  pour  la  fabri- 
cation de  la  dentelle  varie  de  8  a  500  et  meme  da- 
age  suivant  le  genre  et  le  dessin. 
Jusqu'au  moment  ou  la  guerre  europeenne 
bouleverse  les  conditions  du  commerce,  le  fil  anglais 
etait  presqu'exclusivement  employe  dans  l'indus- 
trie  dentelliere. 

Les  Fils  Anglais  sont  les  Meilleurs. 

Cependant  la  guerre  a  permis  aux  fils  de  fabri- 
cation japonaise  d'entrer  en  concurrence  avec  les 
fils  anglais.  La  dentelle  faite  avec  du  fil  japonais. 
quoique  tres  satisfaisante  comme  apparence,  n'i 
dit-on  que  peu  de  duree.  Des  qu'elle  a  ete  lavee,  1 
brins  du  fil  se  separent  et  la  dentelle  devient  in6- 
gale  et  lache. 

Le  fil  est  distribue  aux  travailleurs  par  des 
tion  sur  le  marche,  bien  qu'il  soit  entendu  que  pen- 
dant ces  deux  dernieres  annees,  certaines  maisons 
ont  fait  des  efforts  reiteres  pour  nouer  des  relati 
avec  les  fabricants  de  fils  des  Etats-Unis. 

Le  fil  est  distribues  aux  travailleurs  par  d 
courtiers  du  pays,  qui  payent  la  main  d'oeuvre  et  r 
coltent  la  dentelle  finie  qu'ils  vendent  aux  exporta 
teurs.  Le  travail  se  fait  au  domicile  de  I'ouvri 
qui  est  payee  a  la  verge,  suivant  le  nombre  de 
nes  employees,  le  genre  de  dentelle  et  le  dessin 
salaire  journalier  d'une  dentelliere  varie  de  30  a  50i 
cash  (environ  iy2  cent  a  25  cents  de  notre  monnai 
canadienne  au  cours  normal)  suivant  l'habilete  d 
l'ouvriere  et  le  temps  consacre  au  travail. 

Bien  qu'il  n'y  ait  pas  de  fabrique,  les  ecoles  d 
missionnaires  qui  enseignent  la  fabrication  de  1 
dentelle  sont  pratiquement  installees  sur  la  bas 
d'une  usine,  mais  la  dentelle  faite  dans  ces  ecolc, 
est  de  peu  d'importance  comparativement  a  la  pre 
duction  de  tout  le  district. 

Jusqu'a  present  les  exportateurs  se  sont  coi 
tentes  d'acheter  les  dentelles  finies  aux  courtier 
mais  quelques  petits  exportateurs  Chinois  ont  intn 
duit  maintenant  la  pratique  de  fournir  le  fil  ai 
ouvrieres  et  de  leur  payer  leur  main  d'oeuvre.    C 
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pendant  comnie  ces  maisons  eprouvent  des  difficul- 
t('-s  a  importer  directement  le  fil  dont  ils  ont  besoin, 
il  n'y  a  que  pen  de  progres  de  faits  dans  cette  voie 

Les  conditions  de  guerre  ont  fait  augmenter 
les  prix. 

En  depit  des  nombreuses  entraves,  telles  que  les 
restrictions  d'importation  des  pays  belligerants, 
l'augmentation.  du  prix  du  fil  etranger  et  le  haut 
cours  du  change,  les  exportations  de  dentelle  ont 
mont're  en  1918  une  augmentation  d'environ  50% 
de  valeur  sur  celles  de  l'annee  precedents  II  y  a 
probablement  peu  de  variation  dans  la  quantite, 
'augmentation  de  valeur  etant  due  principalement 
nix  prix  eleves  et  au  change.  Cependant  une  gran- 
Ie  partie  de  cette  dentelle  etait  de  fil  japonais  a  trois 
>rins  au  lieu  de  fil  anglais  a  six  brins,  de  sorte  que 


si  le  marche  se  maintient  quant  a  la  quantite,  il  n'en 
est  pas  de  meme  pour  la  qualite.  Ce  manque  de  qua- 
lite  n'est  pas  apparent  avant  l'usage,  a  moins  d'un 
examen  expert,  mais  il  apparait  apres  le  premier  la- 
vage. 

La  plus  grande  partie  des  importations  de  den- 
telle de  Chefoo  en  ce  pays  est  faite  par  des  interme- 
diaires  de  Shangai,  ce  qui  naturellement  en  augmen_ 
te  le  prix  pour  l'importateur.  Comme  Chefoo  est 
le  principal  centre  de  production  de  la  dentelle  en 
Chine,  il  semblerait  que  les  acheteurs  auraient  tout 
v  vantage  a  traiter  directement  avec  les  exportateurs 
de  premiere  main.  La  province  de  Shantung  pro- 
duit  90%  des  dentelles  faites  a  la  main  en  Chine  et 
Chefoo  est  de  beaucoup  le  centre  le  plus  important. 
I.  An  'f-alie  est  le  marche1  principal  qui  absorbe  en- 
viron 50%  de  la  production  totale. 


LES  ETALAGES  QUI  FAVORISENT  LES  AFFAIRES 


/endre  les  marchandises  bien  ou  mal  achetees. — 
Attirer  I'attention  —  Creer  I'interet—  Raire  na?- 
tre  le  desir —  Vendre  les  marchandises. 


Quoi  qu'on  ait  pu  dire  et  faire,  il  n'y  a  reelle- 
ient  que  deux  grands  problemes  fondamentaux 
uxquels  le  detaillant  a  a  faire  face  chaque  jour.  Ces 
eux  problemes  sont  l'achat  et  la  vente.  Ce  sont  la 
s  deux  grands  problemes  et  la  question  est  de  sa- 
oir  lequel  des  deux  a  le  plus  d'importance. 

Vn    des  plus  importants  commercants  de  gros 

isait     recemment:    "Si    je    pouvais    empecher  les 

chats  extravagants  et  inintelligents,  je  pourrais  evi- 

r  la  moitie  des  faillites  commerciales  et  je  pourrais 

onner  au  moins  un  peu  de  succes  au  quart  des  de- 

liflants  qui  sont  pres  de  la  faillite."     Cette  opinion 

st  generalement  repandue  parmi  les  commercants 

e  gros  du  pays,  qui  ont  constate  que  pour  cinq  mar- 

liands  sachant  bien  vendre,  il  n'y  en  a  guere  plus 

un  sachant  bien  acheter.     Nous  pouvons  done  en 

mclure  que  la  question  des  achats  est  de  beaucoup 

point  le  plus  important  du  commerce.     La  facon 

acheter  est  tres  importante  pour  le  succes    d'un 

mimerce  quel  qu'il  soit.     Les  stocks  qui  entrent 

ins  le  magasin  sont  comme  la  nourriture  d'ou  le 

mimerce  tire  sa  force.     Le  stock  a  le  meme  rap- 

>rt    avec  les   affaires  que  la  nourriture  a  pour  le 

>rps  humain.     Vos  methodes  de  vente,  de  publici- 

.  de  presentation  de  la  marchandise,  quelque  im- 

>rtantes    qu'elles   soient  ne  servent  toujours  qu'a 

ouler  ce  que  vous  avez  achete.     De  bons  achats 

rment  une  bonne  fondation  sur  laquelle  vous  pou- 

z  construire,  tandis  que  de  mauvais  achats  procu- 

nt  une  bien  mauvaise  fondation  qui  est  appelee  a 

•ouler  et  par  suite  a  entrainer  le  commerce  a  sa 

i  ine.     Les  achats  sont,  sans  contredit,  le  tout  pre- 

9  r  besoin  d'un  commerce  florissant  et  il  est  tres 


important  que  le  marchand  soit  un  bon  acheteur. 
Mais,  sans  diminuer  l'importance  d'un  bon  achat. 
Nous  pensons  quelque  fois  que  la  question  des 
achats  est  ordinairement  exageree  par  l'illusion 
cree  par  ce  vieil  adage  qui  dit  que  les  marchandises 
bien  achetees  sont  a  moitie  vendues.  Quoiqu'il  y 
ait  beaucoup  de  vrai  dans  cette  maxim e,  il  va  sans 
dire  que  les  marchandises  vendues  entierement  ont 
ete  bien  achetees.  La  simple  fait  que  les  marchan- 
dises ont  ete  bien  achetees  ne  veut  pas  dire  qu'elles 
soient  vendues,  quoique  si  elles  sont  bien  achetees 
elles  sont  beaucoup  plus  faciles  a  vendre. 

Essentiel  pour  attirer  la  clientele 

La  guerre  est  finie  et  une  grande  partie  des 
energies  qui  avaient  ete  distraites  vers  d'autres  buts 
pendant  la  guerre  sont  de  nouveau  revenues  vers 
le  commerce.  II  y  a  eu  un  grand  mouvement  en 
1919.  Les  affaires  pendant  les  six  premiers  mois 
de  l'annee  ont  ete  meilleures  que  jamais  et  aujour- 
d'hui  que  les  conditions  du  traite  de  paix  ont  ete  ac- 
ceptees  par  l'Allemagne,  les  affaires  vont  encore 
mieux.  Tout  le  monde  est  d'avis  que  les  affaires 
seront  des  plus  prosperes  pendant  deux  ou  trois  ans 
au  moins.  Mais  votre  magasin  va  avoir  a  lutter, 
car  chacun  va  porter  son  energie  vers  la  vente.  La 
question  de  la  vente  est  done  le  probleme  le  plus 
important  que  vous  ayez  a  envisager  actuellement. 

La  question  de  se  creer  une  clientele  est  une  de 
celles  qui  demandent  enormement  d'activite.  La 
vente  n'est  pas  simplement  d'avoir  en  mains  les 
marchandises  que  la  clientele  demande.  La  vente 
a  une  signification  beaucoup  plus  grande.  Dans 
son  sens  le  plus  large,  la  vente  consiste  a  attirer  la 
clientele  au  magasin,  ce  qui  ne  peut  s'obtenir  que 
grace  aux  achats. 
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Toute  question  qui  a  pour  but  de  creer  l'achan- 
landage  du  magasin  fait  necessairement  partie  de 
la  vente,  qu'il  s'agisse  des  prix,  du  service,  des  an- 
nonces  de  journaux,  des  circulates,  des  etalages,  des 
vendeurs  habiles  et  courtois,  ou  de  tout  autre  chose. 
Tout  ce  qui  est  de  nature  a  attirer  la  clientele  au 
magasin  et  a  creer  l'achalandage  fait  partie  de  la 
question  de  la  vente. 

En  d'autres  termes,  se  faire  une  clientele,  c'est 
attirer  les  gens  a  votre  magasin.  Ce  doit  etre  la 
le  but  principal  de  tout  detaillant  qui  veut  reussir 
et  a  ce  point  de  vue  il  faut  etudier  toutes  les  ma- 
nieres  possibles  d'attirer  le  public  dans  le  magasin. 
Considerons  d'abord  la  question  des  etalages. 

Que  votre  magasin  soit  situe  dans  une  petite 
ville  de  province  ou  dans  une  grande  cite,  votre 
etalage  possede  un  veritable  pouvoir  de  faire  de 
l'argent.  Votre  vitrine  est  en  quelque  sorte  un 
vendeur  que  vous  mettez  a  la  portee  de  toute  per- 
sonne  qui  passe  devant  votre  magasin  a  toute  heu- 
re  du  jour.  Savez-vous  que  la  grandeur  de  votre 
etalage  a  quelque  chose  a  faire  avec  le  prix  de  votre 
loyer?  Plus  votre  vitrine  est  grande,  plus  votre 
loyer  est  eleve,  vous  devez  done  en  tirer  le  meil- 
leur  parti  possible.  Si  votre  devanture  n'avait  sim- 
plement  qu'une  porte  au  centre  et  que  l'emplace- 
ment  des  vitrines  de  chaque  cote  etait  ferme  par 
des  planches  ou  un  mur  en  briques,  vous  n'auriez 
la  qu'un  entrepot  et  votre  loyer  serait  considera- 
blement  reduit.  C'est  la  presence  d'une  vitrine  de 
bonne  dimension  qui  Justine  le  prix  eleve  de  votre 
loyer.  Nous  attribuons  souvent  une  valeur  loca- 
tive a  remplacement,  mais  nous  oublions  que  Fern- 
placement  ne  vaudrait  pas  grand-chose  si  nous  ne 
pouvions  en  tirer  parti  au  moyen  de  nos  etalages. 

L'etalage  suggere*  en  meme  temps  I'idee  et  le 
moyen  de  la  satisfaire 

La  valeur  reelle  de  l'etalage  reside  en  ce  qu'il 
offre  le  moyen  de  satisfaire  I'idee  qu'il  suggere. 
Lorsque  l'attention  d'un  passant  est  attiree  par 
votre  etalage  et  qu'il  y  voit  un  article  qu'il  desire 
il  est  la  sur  place  et  rien  ne  l'empeche  d'entrer  et 
de  faire  un  achat.  On  ne  peut  pas  en  dire  autant 
de  n'importe  quelle  forme  de  publicite  imprimee. 
Bien  souvent  une  annonce  cree  un  desir  pour  l'ar- 
ticle  annonce  sans  qu'il  en  resulte  jamais  une  ven- 
te, parce  que  la  personne  qui  a  eu  ce  desir  n'etait 
pas  capable  a  ce  moment  de  satisfaire  ce  desir 
aussi  aisement. 

Mais  la  valeur  de  l'etalage  ne  consiste  pas  seu- 
.  lenient  a  attirer  l'attention  du  passant  et  a  creer 
son  desir  pour  la  marchandise  exposee,  mais  aussi 
elle  attire  l'attention  sur  le  magasin  lui-meme.  Le 
marchand  doit  se  rappeler  que  l'etalage  ou  la  vitri- 
ne est  le  "miroir  du  magasin".  II  indique  ordinai- 
rement  le  genre  de  magasin  que  le  passant  trou- 
vera  lorsqu'il  passera  le  seuil.  Un  magasin  propre 
et  attrayant  a  rinterieury  mais  ayant  des  vitrines 
sales  et  negligees  a  a  peu  pres  autant  de  chance 


qu'un  homme  propre  avec  des  vetements  negliges. 
Les  nouveaux  clients  que  tout  marchand  cher- 
che  constamment  a  attirer  a  son  magasin,  sont 
ordinairement  influences  par  la  tenue  de  l'etalage. 
Ne  connaissant  pas  l'interieur  du  magasin,  ils  s'en 
font  toujours  une  idee  d'apres  l'etalage  et  les  pre- 
mieres impressions  sont  ordinairement  celles  qui 
durent  le  plus  longtemps.  Vous  devez  toujours 
vous  rappeler  que  votre  etalage  fait  toujours  une 
impression  favorable  ou  defavorable  sur  l'esprit  du 
passant.  Cette  impression  peut  se  faire  incon- 
sciemment,  cependant  elle  existe  et  le  marchand 
qui  veut  s'attirer  le  plus  de  clients  possible  verra 
a  ce  que  ses  vitrines  creent  une  impression  favo- 
rables  sur  tous  les  passants. 

Bien  qu'il  y  ait  beaucoup  de  vrai  dans  ce  vieil 
adage  qui  dit  que  l'habit  ne  fait  pas  le  moine,  l'ap- 
parence  exterieure  a  beaucoup  a  faire  et  le  plus 
souvent  un  homme  est  juge  par  ses  vetements.  La 
meme  chose  est  vraie  pour  un  magasin  de  detail. 
Un  magasin  doit  etre  tout  ce  qu'il  y  a  de  plus  net 
et  de  plus  propre  et  comme  il  est  juge  d'apres  son 
aspect  exterieur,  si  son  etalage  est  sale  et  neglige, 
on  lui  preferera  un  autre  magasin  qui  sera  peut- 
etre  moins  desirable  mais  qui  aura  un  meilleur 
aspect. 

Quatre  points  essentiels. 
Le  but  d'un  etalage  d'une  maison  de  commer- 
ce est  d'attirer  l'attention  des  passants  et  de  rete- 
nir  cette  attention  jusqu'a  ce  qu'elle  ait  cree  un 
interet  favorable.     On  ne  peut  pas  toujours  deter- 
miner la  valeur  d'un  etalage  par  le  nombre  de  ven- 
tes  qu'on  peut  lui  attribuer  directement.     Les  re- 
sultats  provenant  d'un  bon  etalage  peuvent  conti- 
nuer  a  venir  longtemps  apres  que  l'etalage  a  ete 
oublie.       Cependant  un  bon  etalage  invitera  celui 
qui  le  voit  a  entrer  dans  le  magasin  pour  voir  et 
acheter  les  marchandises  exposees.     Pour  obtenir 
un  succes,  un  etalage  doit  reunir  quatre  qualites 
principales.    En  premier  lieu,  il  doit  attirer  l'atten- 
tion.   La  vitrine  qui  n'attire  pas  l'attention  ne  peut 
jamais  donner  de  resultats.       En  deuxieme  lieu  il 
doit  susciter  l'interet  du  passant  pour  les  marchan- 
dises exposees.     En  troisieme  lieu  il  doit  creer  un 
desir  pour  l'article  en  montre  et  quatriemement  il 
doit  immediatement  vendre  cet  article  a  la  person- 
ne  chez  qui  le  desir  a  ete  cree.    Le  marchand  doit 
toujours  avoir  en  vue  que  souvent  sa  vitrine  lui  fait 
vendre  l'article  expose  au  passant,  quoique  la  ven- 
te ne  soit  pas  immediate.    Mais  le  passant  est  par- 
faitement  impressionne  et  des  qu'il  a  besoin  de  l'ar- 
ticle qu'il  a  vu,  il  vient  au  magasin  pour  1'acheter. 
Vous    voyez    ainsi    que    l'etalage    est    quelque 
chose  de  plus  que  l'ensemble  des  marchandises  qui 
sont   exposees.      C'est   la   combinaison   des   divers 
elements  qui  entrent  dans  sa  composition  qui  en 
font  un  succes.      Une  pile  de  marchandises  jetees 
en  travers  de  la  vitrine  selon  l'ancienne  mode  ne 
peut  pas  s'appeler  un  etalage. 
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Le  marchand  doit  toujours  se  rappeler  que 
'etalage  est  un  vendeur  silencieux,  c'est-a-dire  un 
endeur  muet.  II  ne  peut  pas  parler  aux  clients 
omme  un  cornmis,  aussi  devez-vous  le  faire  par- 
er  a  la  facon  des  muets  par  des  signes,  des  pancar- 
es,  des  annonces,  etc .  . .  L'etalage  a  ete  souvent 
m  vendeur  silencieux.  Nous  pensons  vraiment  que 
elui  qui  a  sorti  ce  mot  savait  bien  ce  qu'il  disait, 
ar  souvent  des  vitrines  sont  si  silencieuses  que  les 
lients  eventuels  les  depassent  sans  meme  jeter  un 
egard  dans  leur  direction.  Un  etalage  peut  etre 
ilencieux,  tapageur  ou  meme  bruyant:  tout  de- 
end  de  l'etalagiste  qui  en  a  la  charge. 

Attirer  I'attention 

L'etalagiste  en  faisant  sa  vitrine  doit  toujours 
voir  a  l'esprit  les  quatre  points  ci-dessus  indiques. 
<e  premier  point  qu"il  doit  avoir  en  vue  est  d'atti- 
er  I'attention.  La  vitrine  doit  etre  attrayante  a  la 
ue.  Pour  etre  attrayante  elle  doit  etre  differente 
e  ce  qui  existe  deja,  etre  quelque  chose  de  nou- 
eau.  Elle  doit  avoir  de  l'originalite.  Si  vous  ar- 
angez  votre  vitrine  comme  votre  concurrent,  elle 
'aura  aucune  originalite  et  elle  perdra  toutes  ses 
nances  d'attirer  I'attention.  Vous  devez  essayer 
e  placer  vos  marchandises  d'une  facon  nouvelle 
ui  ne  soit  pas  deja  connue  du  public.  Par  exemple 
voir  une  piece  mecanique  dans  votre  etalage,  ou 
ien  donner  a  votre  Etalage  une  disposition  parti- 
uliere. 

II  ne  peut  pas  y  avoir  de  regies  fixes  pour  l'eta- 
igiste.  Le  principal  est  qu'il  possede  de  l'enthou- 
asme  et  de  l'originalite.  L'homme  enthousiaste  a 
)n  esprit  toujours  en  eveil  et  les  idees  nouvelles 
erment  en  son  cerveau  plus  vite  qu'il  ne  peut  les 
lettre  a  execution. 

Exciter  I'int6ret 


Le  second  but  de  l'etalage  est  de  susciter  l'in- 
ret  pour  les  marchandises  exposees.  II  s'agit  de 
isciter  l'interet  dans  le  but  d'aider  a  creer  le  d6sir. 
faut  qu'il  y  ait  un  interet  aux  choses  exposees 
vant  qu'il  ne  puisse  y  avoir  un  desir,  mais  l'inte- 
st  peut  exister  sans  que  le  desir  vienne  jamais. 

Beaucoup    d'etalages    suscitent    l'interet    mais 

)nt  incapables  de  creer  le  desir.  II  est  assez  facile 

avoir  dans  votre  vitrine  quelque  chose  qui  susci- 

l'interet  et  qui  fait  arreter  tout  le  monde  pour 

garder  votre  etalage,  mais  vous  n'atteignez  pas 

but  vise  si  vous  ne  parvenez  pas  a  creer  le  desir. 

otre  etalage  a  une  mission  bien  plus  importante 

remplir  que  d'interesser  et  d'amuser  le  passant. 

irfois  un  etalage    de  ce  genre  vous  rapporte  par- 

s  qu'il  fait  parler  de  votre  magasin  dans  une  petite 

He,  mais  le   but   principal   de    cet   etalage  est  de 

ndre  des  marchandises,  et  s'il  est  vrai  qu'un  eta- 

ge  qui  atteint  ce  but  n'attire  pas  tous  les  gens  qui 

isaent  devant  votre  magasin,  il  sera  encore  beau- 


coup  plus  profitable  pour  le  magasin  d'avoir  un 
etalage  qui  attire  50%  des  passants  et  parvienne  a 
vendre  a  10%  d'entre  eux,  que  d'avoir  un  etalage 
qui  attire  100%  des  passants  et  qui  ne  donne  lieu 
a  aucune  vente. 

Suggerer  I'emploi  pratique 

Susciter  l'interet,  creeer  un  desir  et  vendre  la 
marchandise,  sont  trois  choses  qui  peuvent  se  reu- 
nir  sous  le  meme  titre.  Car  ce  qui  suscite  l'interet, 
va  ordinairement  creer  le  desir  et  si  le  desir  est 
assez  fort,  ce  desir  va  se  traduire  par  une  vente. 
Jusqu'a  present  nous  avons  trouve  que  c'est  la  dis- 
position de  l'etalage  qui  attire  I'attention  et  que  la 
marchandise  elle-meme,  si  elle  est  de  saison,  sus- 
cite un  interet  qui  n'est  pas  toujours  suffisant  pour 
creer  un  desir.  Nous  devons  done  presenter  les 
marchandises  de  facon  a  susciter  un  interet  suffi- 
sant pour  creer  un  desir.  La  maniere  de  les  pre- 
senter, la  fagon  de  les  disposer  dans  la  vitrine 
servent  beaucoup  a  creer  le  desir.  Une  piece  de 
tres  jolie  etoffe  a  robes  jetee  dans  la  vitrine  ou 
drapee  le  long  des  cotes  ou  du  plafond  est  incapa- 
ble de  creer  un  desir.  Les  femmes  tiennent  a  savoir 
l'effet  produit  par  ces  tissus  une  fois  la  robe  faite. 
Aussi  l'etalagiste  doit-il  presenter  ces  articles  de 
fagon  a  ce  que  le  passant  puisse  se  rendre  compte 
de  ce  que  sera  la  robe  faite  de  ce  tissu  et  au  lieu 
de  le  draper  autour  des  cotes  de  la  vitrine,  il  le 
drapera  sur  un  mannequin.  Cela  interesse  la  fem- 
me.  Elle  peut  se  rendre  compte  exactement  de  la 
fagon  dont  le  tissu  paraitra  une  fois  la  robe  confec- 
tionnee.  Mais  il  y  a  encore  beaucoup  d'autres  choses 
qu'elle  veut  savoir  avant  que  son  desir  soit  assez 
fort  pour  la  pousser  a  acheter.  Quel  est  le  gen- 
re du  tissu?  Que  peut-il  donner?  Quel  est  son 
prix?  Tous  ces  points  interessents  en  general  la 
femme.  L'etalage  aura  done  beaucoup  plus  de 
succes  s'il  donne  a  la  femme  toutes  ces  informa- 
tions. Le  meilleur  moyen  de  le  faire  est  d'em- 
ployer  a  cet  effet  des  cartes  d'etalage. 

Les  cartes  d'etalage. 

De  tous  les  oublis  que  l'on  peut  faire  dans 
rarrangement  d'un  etalage,  le  moins  excusable  est 
de  ne  pas  mettre  de  cartes  d'etalage.  S'il  y  avait 
moyen  d'etablir  un  chiffre  approximatif,  les  mar- 
chands  seraient  epouvantes  de  voir  le  chiffre  de 
ventes  qu'ils  perdent  par  une  negligence  en  appa- 
rence  minim e.  L'etalagiste  ne  doit  pas  plus  son- 
ger  a  faire  sa  vitrine  sans  cartes  d'etalage  qu'il  ne 
songerait  a  la  faire  sans  marchandises.  Ces  car- 
tes sont  aussi  important es  pour  l'etalage  que  les 
marchandises  elles-memes. 

De  bonnes  pancartes  font  l'attrait  de  bien  des 
etalages.  Elles  y  mettent  du  poivre  et  du  gingem- 
bre.  Bien  souvent  des  articles  communs  semblent 
a  l'etalagiste  n'avoir  pas  de  valeur  pour  la  vitrine 


44 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  31  octobre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  44 


et  ne  devoir  attirer  aucune  vente.  Mais  s'il  se 
creuse  un  peu  la  tete  ct  qu'il  trouve  la  bonne  fa- 
con  de  presenter  ces  articles,  il  verra  que  la  caisse 
s'en  ressentira. 

La  passante  qui  s'arrete  a  contempler  vos 
vitrines,  n'est  pas  sous  l'hypnotisme  du  vendeur. 
Elle  reste  a  l'exterieur,  dans  un  endroit  froid,  sans 
personne  a  son  cote  pour  la  convaincre  de  toutes 
les  qualites  de  l'article  expose.  Elle  ne  peut  allon- 
ger  le  bras  et  palper  la  marchandise.  Elle  n'est 
pas  dans  une  atmosphere  chaude.  Tout  au  moins 
Finfluence  est  moins  chaleureuse  que  si  elle  etait 
a  l'interieur  du  magasin  pour  examiner  cette  mar- 
chandise. L'etalage  n'a  pas  de  vendeur  qui  parle 
pour  lui,  et  si  cette  vitrine  doit  creer  un  desir 
pour  les  marchandises,  elle  doit  parler  a  la  pas- 
sante et  la  seule  fagon  de  le  faire  c'est  par  les  pan- 
cartes.  Les  pancartes  doivent  parler  tout  comme 
le  fait  le  commis  en  vendant  la  marchandise.  L'an- 
nonce  dans  la  vitrine  se  differe  en  rien  de  celle 
dans  les  journaux  et  l'annonce  n'a  rien  de  different 
avec  la  vente  personnelle. 


$200,000,000     DE     CUIRS    SONT     NECESSAIRES 
POUR  CETTE  ANNEE. 


Les  nations  slovaques  et  les  etats  baltiques  vont 
acheter  $200,000,000  de  cuir  a  semelles  et  de  chaus- 
sures  dans  l'annee  finissant  au  ler  mai  1920,  dit  M. 
Zimetbaum,  un  habitant  de  Prague,  dans  la  Repu- 
blique  Tchecho-Slovaque,  suivant  le  "Financial 
America." 

M.  Zimetbaum,  par  l'entremise  de  differents  ex- 
portateurs,  en  Angleterre  et  aux  Etats-Unls,  a  f  ourni 
aux  nations  baltiques  et  slovaques  50  pour  cent  de 
leur  consommation  dans  ces  articles  pendant  ces 
dix  dernieres  annees.  En  parlant  de  l'avenir  des 
fabricants  d'articles  en  cuir,  il  ajoute: 

"Les  Balkans,  tout  comme  les  nations  slova- 
ques, ont  ete  isolees  par  suite  de  la  guerre  pendant 
ces  cinq  dernieres  annees,  ce  qui  les  a  mis  dans  l'im- 
possibilite  de  se  procurer  les  articles  en  cuir  de  tout 
genre.  La  population  de  ces  pays  a  du  pendant  un 
certain  temps  porter  des  sabots  de  bois  avec  des 
dessus  en  papier  mache." 


l'ation  peuvent  etudier  les  moyens  d'ameliorer 
l'organisation  commerciale  et  technique  du  metier? 

Que  les  besoins  des  fabricants  et  des  d6tail- 
lants  loin  de  s'opposer  puissent  au  contraire  se  con- 
cilier,  est  bien  demontre  par  la  pratique. 

La  specialisation  permettra  au  fabricant  d'or- 
ganiser  d'une  facon  moderne  sa  production.  Elle 
satisfera  le  detaillant  en  lui  assurant  des  produits 
mieux  fabriques,  meilleur  marche  et  dont  il  trouve- 
ra  facilement  et  en  tout  temps  le  reassortiment. 


FABRICANTS    ET    DETAILLANTS    EN 
CHAUSSURES. 


Une  profession  forme  un  tout  dont  toutes  les 
parties  sont  solidaires.  Le  fabricant  ne  peut  ignorer 
les  difficultes  que  rencontre  le  detaillant. 

De  son  cote  le  detaillant  doit  tenir  compte  des 
conditions  de  travail  dans  la  fabrique  de  chaussures. 

Le  journal  commercial  n'est-il  pas  le  lien  na- 
turel  entre  ces  differentes  parties  de  la  profession? 

Dominant  tous  les  interets  particuliers,  voulant 
sincerement  le  bien  general,  n'est-il  pas  la  tribune 
libre  ou  les  membres  les  plus  eclaires  de  la  corpo- 


LA  BONNETERIE  DE  SOIE 


"Encore  que  les  quatre  couleurs  de  brun,  gris, 
noir  et  blanc  predominent  dans  les  principales  li- 
gnes  de  bas  pour  le  printemps,  nous  vendons  plus 
que  jamais  des  bas  de  soie  de  couleur  de  fantaisie" 
nous  disait  le  gerant  du  departement  de  bonneterie 
d'un  des  plus  gros  magasins  du  Canada.  "Les  fem- 
mes  et  les  jeunes  filles  veulent  des  bas  qui  s'harmo- 
nisent  a  leurs  costumes  et  en  achetent  autant  i 
qu'elles  en  peuvent  trouver. 

Les  prix  sont  extremement  eleves  mais  on  ne 
regarde  pas  trop  a  payer  les  prix.  Ce  qui  se  ven-  ! 
dait  cette  annee  a  $2.00  et  $2.50  sera  a  $3.00  et 
plus  l'an  prochain.  Nous  avons  remis  nos  comman- 
des  pour  les  marchandises  du  printemps,  mais  n'a- 
vons  pas  recu  de  nouvelle  quant  aux  prix  qu'il  fau- 
dra  payer.  Ce  sera  probablement  de  2.00  a  $2.10, 
peut-etre  plus.  .  Les  prix  ne  seront  sans  doute  pas 
fixes  avant  qu'arrivent  les  marchandises,  en  Jan- 
vier prochain. 


Les  manteaux  de  fourrure.  sont  volontiers  de 
forme  trois-quarts.  On  double  les  vetements  de  lai- 
nage  avec  une  fourrure  ou  un  matelasse.  La  dou- 
blure est  aussi  tres  souvent  faite  avec  le  meme  tis- 
su    aue  celui  de  la  robe. 


La  mousseline  de  soie  laissant  voir  en  transpa- 
rence un  tissu  d'une  autre  teinte  fait  des  reshabilles 
elegants.  Le  paletot  de  satin  matelasse  est  un  saut- 
de-lit  agreable. 


Blouses  et  vetements  d'interieur  sont  fait  avec 
les  tissus  les  plus  inattendus.  Les  duvetines,  les  lai- 
nes,  les  velours  clairs,  le  djersadrap,  le  velours  de 
laine  et  le  jersey  d'acier  sont  plus  nouveaux  que  les 
tissus  de  soie. 


La  majorite  des  blouses  se  mettent  sur  la  jupe. 
Quelques-unes  sont  bouffantes  comme  des  blouses 
marines,  d'autres  ont  une  ceinture  d'une  amusante 
fantaisie.  Les  encolures  montantes,  peu  ajustees, 
sont  nombreuses  et  donnent  la  note  nouvelle. 


Un  costume  a  jaquette  longue  garni  de  fourru- 
re, de  tissu-fourrure  ou  de  broderie  de  laine,  voila  le 
tailleur  de  la  saison.  La  jaquette  d'un  tel  tailleur 
peut  aussi  etre  utilisee  comme  manteau. 


Les  robes  de  jeunes  filles  sont  volontiers  faites 
en  jersey.  Les  gros  tricots  de  fantaisie  ainsi  que  les 
broderies  sont  employees  comme  garnitures. 
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JAMES  CORISTINE  &  COMPANY  Limited 

Montreal 


3983 — Echarpe-chale      en      opossum 
naturel  d'Australie   .    .  $42.50 

3986 — Manchon  en  opossum  naturel 
d'Australie $24.00 


Manteau  en    Hudson   Seal 

garni   de 

3815 

Etole  couvrant  les  epaules,  en 

Skunk. 

chat   sauvage    naturel..    $30.00 

5566B — 32"  de   long    .    .    . 

.    $355.00 

3809 

Manchon  en   chat  sauvage  na- 

5563E— 36"  de   lor.n    .    •    ■ 

.    0375.00 

turel   $22.50 

Voir  de  I'autre  cote  de  la  pace. 


En   ecrivant    aux    ahnonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Coui'ant",   s.v.p. 
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James 

Coristine  &  Go, 
Limited, 
rue  St-Paul, 
Montreal. 


Sur  Is  verso,  nous  illustrons  des  sxodeles  a  la  derniere 
mode  en  fait  d'articles  de  cou,  manchcns  et  manteaux 
en  Hudson  Seal. 

II  y  a  une  tres  grande  demande  pour  le  chat  sauvage 
naturel  et  l'opossum  naturel  d'Australie,  tandis  que  les 
u  anteaux  en  Hudson  Seal  avec  garniture  en  skunk  sont 
au  premier  rang, 

Nous  sommes  prets  a  remplir  des  commandes  pour  ces 
marchandises  sur  reception  d'une  lettre. 

Adressez-nous  aujcurd'hui  neme  votre  commande 
pour  prompte  livraison. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  catalogue  illustrant  notre  as- 
sortiment  et  donnant  les  prix  de  toutes  nos  lignes  de 
fcurrures. 


Manufacturers 
de  fourrures 
en  #ros. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix.  Courant",  s.v.p. 
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Cette  etiquette  sur 
un  vetement  veut 
dire  superiority  de 
style,  d'ajustement 
et    de   fini. 


-    L    L    V- 

t-      L      L 


$  pnx  populaires  a  ont  jamais  ete  aussi 
populaires  qu'ils  le  sont  actuellement. 


Tout  dans  la  ligne  des  vetements  coute  si  cher  que 
le  marchand  qui  petit  offrir  de  bons  vetements  d'un  prix 
raisonnable  est  assure  d'avoir  des  acheteurs. 

-.* 

SUIT 

Le  complet  qui  est  garanti 

Des  centaines  de  marchands,  la  saison  derniere,»ont 
fait  beaucoup  d'argent  avec  les  complets  Bachelor.  Des 
douzaines  d'autres  en  feront  davantage  cette  annee.  Le 
cout  eleve  de  la  vie  assure  une  grosse  demande  pour  les 
complets  Bachelor  parce  qu'ils  sont  confectionnes  pour 
plaire  a  I'acheteur  tant  sous  le.  rapport  du  prix  que  sous  / 
celui  de  I'ajustement. 

Notre  proposition  speciale  vous  interessera.       Ecrivez    aujourd'hui 
avoir  notre  agence  dans  votre  localite. 

Faits  dans  la  province  de  Quebec  par 

The  Bachelor  Clofhmg  Co.  Limited, 


pour 


SHERBROOKE,    QUE. 


♦  ♦ 


v-v 


.       v 
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FOURNISSEURS  POUR  HOMMES  DE  CHANTIER.  EMPLOYES 
DE  CHEMIN  DE  FER,  CONTRACTEURS  ET  MINEURS 


Nous  sommes 
des  specialistes 
en  fait  d'arti- 
cles  d'accoutre- 
ment  de  la  tete 
aux  pieds,  tels 
que  vetements 
de  toutes  sortes, 
mackinaws,  e- 
toffes  et  tweeds 
de  laine  inde- 
chirables. 


VETEMENTS 


GRANDS  BAS 


CHAUSSETTES 
DE  LAINE 


BRETELLES 


CASQUETTES 


MOCASSINS 


CHAUSSURES 
EN  CAOUT- 
CHOUC 

RAQUETTES 

COUVERTURES 

'  L1TERIE 

SERVIETTES 

TOILE  CIREE 
POUR  TABLE 

CHEMISES  DE 
TRAVAIL 

SALOPETTES 

CHANDAILS 

MITAINES  ET 
GANTS 

E>  I  v.j   Li  1  v. 


En   fecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 


LE  PRIX  COUR ANT 


REVUE  HEBDOMADA1RE 

Commerce,   Finance,   Industrie,   Assurance,    Etc. 
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Compagnie   de    Publication   des   marchands-detaillants 
du   Canada,   Limitee, 

Telephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

Bureau  de  Montreal:    EDIFICE    DANDURAND. 

Montreal  et  Banlieue  .  .  $3.00  l 

Canada $2.50  I 

Etats-Unis $3.00  i 
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ABONNEMENT 
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I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 
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LA  VENTE  DU  SUCRE  ET  LE  TRIBUNAL  DU 
COMMERCE. 


D'apres  le  memoire  presente  au  tribunal  du 
commerce  par  le  bureau  federal  de  l'Association 
les  Marchands  Detaillants  du  Canada,  Inc.,  il  res- 
sort  un  fait  que  nous  tenons  a  signaler.  C'est  que 
e  tribunal  du  commerce  a  permis  aux  raffineries 
le  sucre  et  aux  marchands  epiciers  en  gros  d'aug- 
nenter  leurs  profits  apres  avoir  pris  en  considera- 
tion les  revendications  des  manufacturiers  et  des 
uarchands  de  gros.  Le  tribunal  du  commerce  s'est 
endu  a  l'evidence  des  faits  qui  lui  ont  ete  presen- 
ts, et  certes  les  profits  alloues  ne  sont  pas  exhor- 
•itants.  Cependant.  le  tribunal  du  commerce  n'a 
as  agi  de  la  meme  maniere  envers  le  detaillant.    II 

fixe  le  prix  au  detail  a  lc  de  profit  la  livre  sans 
voir  demande  au  detaillant  si  ce  profit  etait  suffi- 
arit  pour  payer  les  frais  de  distribution.  11  a  fixe  les 
rofits  au  detail  d'une  maniere  arbitraire  sans  avoir 
3iisulte  les  interesses.  Cette  procedure  est  injuste 
our  l'epicier  en  detail.  Dans  ces  conditions  nous 
e  serious  pas  surpris  de  voir  dans  la  province  de 

uebec  une  repetition  de  ce  qui  se  passe  dans  les 
rovinces  de  l'Ouest,  et  que,  a  l'exemple  des  mar- 
lands  de  Winnipeg,  les  epiciers  en  detail  refusent 
i  vendre  a  perte  cet  article  de  premiere  necessite. 
e  sera  la  greve  des  vendeurs  de  sucre  qui,  comme 

utes  les  autres,  ne  sera  certes  pas  dans  lmteret 

iblic. 

D'apres  un  jugement  du  tribunal  du  commerce, 
a  ete  decide  qu'a  compter  du  ler  novembre,  le 
mbon,  le  bacon  et  les  produits  du  pore  devraient 
vendre  aux  memes  prix  qui  etaient  en  vigueur  au 
mars  1919,  ce  qui  veut  dire  une  reduction  de  2  a 
cents  la  livre  suivant  le  cas.  Les  grandes  mai- 
ns interessees  dans  ce  commerce  pretendent  que 
chose  est  impossible,  et  sont  en  instance  aupres 
tribunal  du  commerce  pour  faire  modifier  ce  ju- 
ment.  Nous  attendons  les  developpements  dans 
te  affaire  avec  interet. 


LE  COMMERCE  D'EXPORTATION. 


Sir  John  Aird.  gerant  general  de  la  Banque  Ca- 
nadienne  du  Commerce,  de  retour  d'un  voyage  en 
Europe,  dit  qu'il  espere  qu'aussitot  que  le  traite  de 
paix  sera  rati  fie,  il  sera  possible  de  completer 
des  arrangements  par  lesquels  le  taux  d'echange 
sera  ])lus  stable,  ce  qui  permettra  aux  homines  d'af- 
faires canadiens  de  pouvoir  faire  le  commerce  d'ex- 
portation  s:ins  avoir  a  surcharger  leurs  clients  eu- 
ropeens.  11  dit  que  cette  question  d'echange  sera 
reglee  plus  tot  que  certaines  personnes  l'esperaient. 
II  ajotrta  que  le  Canada  pouvait  certes  exporter  plu- 
sieurs  articles  de  premiere  necessite  dont  ces  pays 
out  besoin,  surtout  bien  des  articles  manufactures, 
tels  que  machines  pour  le  bois  et  le  fer,  l'acler  de 
construction,  le  papier,  les  chaussures.  le  coton,  la 
lame,  instruments  aratoires,  etc. 

Sans  doute  que  ces  pays  seront  obliges  de  faire 
eux-memeii  une  partie  de  leurs  finances,  mais  ils 
peuvenl  aussi  compter  sur  l'aide  financiere  cana- 
dienne.  Si  nous  voulons  avoir  notre  part  du  com- 
merce  francais,  du  commerce  beige  ou  Suisse,  nous 
devons  etre  prepares  a  leur  donner  un  credit  rai- 
sonnable,  car  autrement  nous  risquons  d'etre  ex- 
( lus  de  ces  marches  importants,  et  si  nous  ne  som- 
mes  pas  disposes  a  faire  notre  part  sur  ce  sujet  a 
i'heure  actuelle,  il  n'est  que  naturel  de  s'attendre  que 
ceux  qui  auront  aide  la  France,  la  Belgique  ou  la 
Suisse  a  passer  a  travers  la  crise  financiere  actuelle 
que  ces  pays  ont  a  supporter,  retiendront  la  plus 
grande  partie  du  commerce  lorsque  les  conditions 
auront  changed 

Les  banques  canadiennes  et  le  gouvernement. 
canadien  sont  prets  a  considerer  toute  aide  finan- 
ciere raisonnable  en  vue  d'aider  le  commerce  cana- 
dien a  obtenir  sa  part  des  affaires  en  Europe. 
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LA  FETE  DU  POISSON 


L'l IMPORTATION  DES  THES  SUR  UNE  BASE 
PLUSCHERE 


La  fete  du  poisson  aura  lieu  cette  annee  le  11 
novembre  prochain,  date  memorable  puisque  c'est 
celle  de  l'armistice.  Faites  que  le  quatrieme  anni- 
versaire  de  cette  institution  soit  celebre  avec  le  plus 
d'eclat  possible. 

Le  poisson  est  l'aliment  de  l'avenir  dans  ce 
pays;  c'est  le  seul  substitut  a  la  viande  de  boucherie 
qui  se  fait  de  plus  en  plus  rare.  Favoriser  la  vente 
du  poisson,  c'est  prevenir  des  desappointements 
dans  notre  alimentation  pour  l'avenir  et  permettre 
le  developpement  de  nos  plus  fertiles  ressources  na- 
turelles.  C'est  en  plus  creer  de  la  richesse  chez 
nous,  par  nous  et  pour  nous.  Soyons  patriotes. 
Mangeons  du  poisson  le  11  novembre  prochain, 
l'anniversaire  de  la  fete  du  poisson. 

Les  conseils  donnes  ci-dessus  sont  on  ne  peut 
plus  raisonnables  et  pratiques  et  il  ne  fait  pas  de 
doute  qu'ils  seront  suivis  par  les  consommateurs 
et  supported  par  les  marchands  qui  s'efforceront  de 
profiter  de  cette  occasion  pour  pousser  davantage 
encore  la  vente  du  poisson  qui  devient  de  plus  en 
plus  sur  toutes  les  tables  un  aliment  journalier. 

Depuis  que  la  guerre  a  exige  de  nous  une  pra- 
tique d'economie  bienfaisante,  la  consommation  du 
poisson  a  pris  des  proportions  considerables  et  le 
gout  du  public  acheteur  s'y  est  porte  non  sans  plai- 
sir.  Les  marchands  qui  ont  su  discerner  cette  evo- 
lution et  qui  ont  ajoute  cette  branche  a  leur  com- 
merce n'ont  par  manque  d'en  obtenir  des  resultats 
surprenants.  Les  analyses  ont  demontre  eloquem- 
ment  la  valeur  nutritive  du  poisson  et  dans  les  fa- 
milies, ou  Ton  recherche  a  donner  das  plats  d'un 
goilt  agreable  et  economiques  a  la  fois,  on  fait 
honneur  au  poisson.  Les  marchands  devraient 
tous  e**e  attentifs  au  developpement  de  ce  commer- 
ce et  ne  pas  laisser  passer  leur  chance  d'en  faire 
une  branche  profitable  de  leur  commerce. 


LES  FEVES  IMPORTEES  PORTENT  LE 
MARCHE  A  LA  BAISSE 


Le  commerce  canadien  recoit  actuellement  de 
fortes  quantites  de  feves  Kotenashi,  mais  la  plupart 
sont  de  la  variete  Maudchourienne,  la  sorte  regu- 
liere  Japonaise  qui  s'etait  teUement  vendue  au 
commerce  ayant  ete  serieusement  affectee  par  une 
temperature  excessivement  humide  en  Orient. 

Les  achats  n'ont  pas  ete  tres  importants  dans 
Test  du  Canada,  disait  un  importateur  du  fait  pro- 
bablement  qu'il  n'y  a  pas  encore  eu  de  froid.  Les 
jobbers  et  les  detaillants  font  apparemment  servir 
leurs  stocks  presents  a  leurs  besoins.  Et  avec  les 
feves  canadiennen;  qu'il  est  possible  d'obtenir  a  pre- 
sent en  fortes  quantites,  la  tendance  est  plutot  a  la 
baisse.  Les  feves  de  Quebec  sont,  dit-on,  d'excel- 
lente  qualite  cette  annee. 


La  situation  du  the  offre  une  fermete  conti- 
nuelle  et  il  y  a  peu  de  probability  de  baisse  de  prix, 
du  moins  en  assez  long  moment.  Les  prix  pour 
l'importation  des  thes  sont,  du  fait  principalement 
de  l'augmentation  des  frets  et  de  I'augmentation 
de  la  valeur  du  change  de  l'argent  et  de  la  roupie, 
sur  une  base  beaucoup  plus  elevee  que  les  prix  exis- 
tants  sur  le  marche  canadien.  Bien  que  les  affaires 
de  thes  soient  tres  actives  et  se  faisaient  a  des  prix 
augmentant  constamment,  elles  se  sont  confinees 
presque  entierement  au  trafic  du  the  deja  imports 
au  pays,  et  ne  se  sont  guere  appliquees  aux  affaires 
d'importation.  II  s'ensuit  qu'on  s'attend  tres  pro- 
chainement  a  ce  que  les  approvisionnements  soient 
rares  et  le  marche  se  trouvera  evidemment  dans  la 
necessite  d'augmenter  les  prix  pour  repondre  a  ce 
qu'il  en  coute  a  present  pour  apporter  des  thes  de 
l'etranger. 

Grande  difficulte  pour  obtenir  des  thes 

L'opinion  des  gens  bien  informes  est  qu'il  y  a 
une  rarete  veritable  de  the  et  qu'on  aura  de  la  dif- 
ficulte a  s'en  assurer  dans  les  deux  ou  trois  pro- 
chains  mois,  car  il  y  en  a  tres  peu  sur  le  marche  et 
qu'on  hesite  a  placer  de  nouvelles  commandes,  du 
fait  de  la  situation  actuelle  existant  a  l'etranger. 
Un  fort  importateur  nous  disait  qu'il  etait  difficile 
d'obtenir  en  ce  moment  les  thes  desirables  sur  le 
marche  canadien  et  que  lorsqu'on  en  trouvait  les 
prix  demandes  etaient  de  cinq  a  six  cents  la  livre 
plus  chers  que  ceux  d'il  y  a  quelques  semaines. 

La  production  au-dessous  de  la  normale 

La  demande  pour  les  thes  au  cours  des  mois 
prochains  sera  enorme  et  la  production  du  the  des 
Indes  est  au-dessous  de  la  normale.  La  consom- 
mation du  the  augmente  fortement  tant  en  Orient 
qu'en  Occident.  Dans  l'Orient  les  salaires  plus  Sie- 
ves permettent  au  travailleur  d'acheter  librement 
des  articles  qui  etaient  autrefois  du  luxe  pour  lui. 
Dans  les  pays  occidentaux  l'augmentation  du  cout 
ou  1'elimination  totale  des  autres  breuvages  a  rendu 
populaire  parmi  toutes  les  classes  la  consomma- 
tion du  the.  Pendant  la  periode  de  guerre,  les  pro- 
ducteurs  de  the  n'etant  pas  surs  d'un  marche  cou- 
rant,  firent  peu  ou  pas  d'efforts  pour  elever  de  nou- 
veaux  plants  et  pendant  ce  temps  le  manque  de 
main-d'oeuvre  et  l'augmentation  des  salaires  qui  en 
resultat  firent  negliger  plus  cu  moins  les  arbustes 
a  the  de  sorte  que  dans  l'lnde  seule,  la  recolte  est 
de  22  millions  de  dollars  au-dessous  de  la  normale. 

La  question  finance  est  un  serieux  probleme 

La  question  de  financer  les  achats  est  un  pro-  | 
bleme  serieux.  Les  banques  des  Indes  demandent  i 
12  pour  100  pour  leur  argent  et  en  meme  temps  la 
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Dupie  d'argent  a  augmente  de  valeur  (de  32c  a 
5c).  Comme  tous  les  paiements  soit  pour  la  main- 
'oeuvre,  soit  pour  le  produit,  se  font  en  roupies,  la 
vre  sterling  anglaise,  qui  precedemment  aurait 
?hete  15  roupies  au  change,  n'a  maintenant  une 
aleur  que  d'environ  10%.  Avec  la  depreciation  du 
:>uverain-or  —  en  termes  de  roupies  —  est  venue 
tie  augmentation  des  tarifs  de  fret  de  10c  la  livre 
ppromixativement  et  par-dessus  le  marche  la  taxe 
3  guerre  de  2c  existe  toujours. 

Alors  que  80  millions  de  livres  representent  la 
lantite  normale  de  the  entreposee  a  Londres  cha- 
le  annee  pendant  la  periode  d'avant-guerre,  cela 
i  represente  pas  la  quantite  reelle  detenue  actuel- 
ent  dans  tout  le  pays. 

Tout  le  monde  achete 
Les  reglements  severes  contre  l'accumulation 
vigueur  pendant  la  guerre  ont  degarni  tous  les 
ocks  de  sorte  que  tout  le  monde  achete.  Si  Ton 
souvient  que  180  milions  de  livres  sont  moins 
m-tiers  de  la  quantite  conscmmee  dans  le  monde 
tier  au  cours  d'une  annee,  on  verra  aisement  que 
>  prix  non  seulement  demeureront  fermes,  mais 
core  selon  toute  probability  seront  plus  eleves 
ndant  quelque  temps  encore. 


LES  CULTIVATEURS  DE  LA  PROVINCE  DE 

QUEBEC  ET  L'EMPRUNT  DE  LA 

VICTOIRE  1919 


Tous  les  cultivateurs  de  la  province  de  Quebec 
ent  que  la  demande  etrangere  pour  les  produits 
la  ferme  leur  a  permis  de  vendre  leurs  produits 
les  prix  tres  renumerateurs. 

Pourquoi  alors  n'encourageraient-ils  pas  l'Em- 
nt  de  la  Victoire  qui  signifie  pour  eux  des  bene- 
•s  encore  plus  considerables? 

En  depit  des  hauts  salaires  et  de  l'augmenta- 
l  des  taux  de  transport,  l'agriculture  n'a  jainais 
plus  prospere  qu'a  l'heure  actuelle. 

Les  nations  affamees  du  monde  demandent  a 
nds  cris  les  produits  agricoles  de  qualite  supe- 
ire  du  Canada,  et  elles  sont  pretes  a  les  payer 

cher. 

Mais  il  leur  faut  du  credit  et  si  par  l'Emprunt 
If  la  Victoire  notre  pays  n'est  pas  mis  en  etat  de 

accorder  ce  credit,  elles  placeront  leurs  com- 
ldes  ailleurs.    Si  le  Canada  ne  leur  accorde  pas 

redit,  d'autres  pays  le  feront  et  s'empareront 
commerce  etranger  qui  devrait  nous  revenir. 

n  faut  de  plus  maintenir  l'activite  industrielle 

i  notre  pays  afin  de  donner  du  travail  a  tous  les 
riers.  Si  nous  ne  le  faisons  pas  la  demande  de 
',  boeuf,  mouton,   ble,   fruits,   produits  laitiers, 

va  diminuer  et  tout  le  monde  y  perdra. 

Les   agriculteurs   prosperes   pourraient   a  eux 

s  souscrire  en  entier  l'Emprunt  de  la  Victoire 
(Pour  la  troisieme  fois  le  valeur  des  produits 


agricoles  depasse  cette  annee  un  milliard  — 
$1,000,000,000.00).  Ce  fut  l'epargne  du  paysan 
francais  qui  reconstitua  la  France  apres  la  guerre 
franco-prussienne  de  1S70.  Et  la  nouvelle  resur- 
rection qui  se  prepare  pour  la  France,  c'est  encore 
largement  a  ses  paysans  economes  qu'elle  la  devra. 

Plus  que  les  paysans  francais,  les  cultivateurs 
canadiens  sont  capables  d'assumer  le  fardeau  de 
notre  Emprunt  de  la  Victoire  1919.  Les  cultiva- 
teurs qui  acheteront  pour  $1,000  a  $10,000  d'obli- 
gations  seront  nombreux,  au  cours  de  la  presente 
campagne. 

Serez-vous  I'un  deux!  —  Alors  achetez  dans 
toute  la  mesure  du  possible  et  arrangez-vous  avec 
vo  re  banque  pour  payer  par  versements  si  vous 
n'avez  pas  sous  la  main  l'argent  necessaire  pour 
tout  payer  comptant. 

Si  le  representant  de  l'Emprunt  de  la  Victoire 
tarde  trop  a  aller  vous  voir,  ne  l'attendez  pas;  met- 
tez-vous  en  relations  avec  le  bureau  de  l'Emprunt 
dans  votre  localite,  ou  avec  votre  banque,  ou  Ton 
vous  aidera  a  remplir  votre  formule  de  souscrip- 
tion. 

A  meme  le  dernier  emprunt,  une  somme  totale 
de  $38,731,132.41  a  ete  consacree  a  I'achat  au  Ca- 
nada de  fromage  et  de  beurre. 

Sur  ce  montant  :au  moins  la  moitie  a  ete  dis- 
tribute dans  la  province  de  Quebec,  ce  qui  veut  dire 
que  notre  classe  agricole  a  largement  beneficie  des 
achats  de  fromage  et  de  beurre  faits  a  meme  l'Em- 
prunt de  la  Victoire  1918. 


CE  QU'EST  UNE  OBLIGATION  DE  LA  VICTOIRE 


I  ne  Obligation  de  la  Victoire  est  l'ehgagement 
solennel  pris  par  le  Canada,  par  ecrit,  de  vous  rem- 
bourser  a  la  date  fixee,  en  monnaie  d'or  si  vous  le 
desirez,  le  plein  montant  indique  sur  l'obligation, 
et  de  vous  payer  en  plus  tous  les  six  mois,  jusqu'a 
la  date  d'echeance  l'interet  au  taux  de  5*4%  par 
annee. 

L'Obligation  de  la  Victoire  consiste  en  un  pa- 
pier imprime,  semblable  au  billet  de  un,  deux,  cinq 
ou  dix  dollars  que  vous  avez  en  poche,  sauf  qu'il  est 
plus  grand  (9^  pouces  par  13  pouces).  A  ce  pa- 
pier sont  attaches  des  coupons  d'interet  qui  con- 
sistent en  de  petites  bandes  de  papier,  aussi  impri- 
mees,  mesurant  3  pouces  par  1^4  pouce.  Chacun 
de  ces  coupons  porte  la  date  a  partir  de  laquelle  le 
detenteur  pourra  echanger  pour  de  l'argent,  sans 
aucun  frais  et  pour  le  montant  aussi  indique,  a 
n'importe  quelle  succursale  canadienne  d'une  ban- 
que incorporee  au  Canada. 

Les  obligations  nominatives  sont  celles  qui  por- 
tent votre  nom.  Les  obligations  au  porteur  sont 
celles  qui  ne  portent  aucun  nom;  elles  sont  done 
payables  a  celui  qui  les  a  en  mains  —  tout  comme 
un  billet  de  banque. 
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Ne  confondez  pas  les  Obligations  de  laVictoire 
avec  des  "actions"  ou  "parts"  de  compagnies.  Celui 
qui  achete  des  parts  ou  1'actioniiaire  partieipe  aux 
risques  aussi  bien  qu'aux  gains  d'une  entreprise; 
celni  qui  detient  des  obligations,  ou  l'obligataire! 
est  un  creancier  qui  est  assure  du  revenu  ainsi  que 
du  remboursenient  a  l'echeance  fixee  tant  que  la 
societe  ne  sera  pas  insolvable.  —  et  meme  en  ce 
cas,  il  sera  rembourse  avant  qu'aucun  actionnaire 
ait  pu  toucher  une  part  quelconque  de  son  apport. 

Les  obligations  de  la  Victoire  sont  garanties 
par  toutes  les  richesses  du  Canada  —  toutes  ses  in- 
dustries, toutes  ses  ressonrces  en  mineraux,  peche- 
ries,  forets  et  terres.  Elles  constituent  une  premie- 
re hypotheque  sur  toutes  les  richesses  du  Canada  et 
sur  toutes  les  possibilites  de  taxation  du  pays. 
Meme  1'hypotheque  passee  devant  notaire  que  vous 
pouvez  avoir  sur  la  maison  et  la  ferme  du  voisin, 
est  incluse  dans  la  securite  qu'offre  le  pays  pour 
l'Emprunt  contracts. 

Les  Obligations  de  la  Victoire  sont  done  un 
placement  aussi  stir  et  plus  renumerateur  que  Tar- 


gent  que  vous  avez  en  poche 
tives  d'interet. 


Vol.  XXXII  —  No  44 
elles  sont  produc- 


FORTE  HAUSSE  DES  BALAIS 


Les  balais  ont  ete  en  hausse.  Des  prix  plus  Sie- 
ves sont  cot£s  par  les  manufacturiers  et,  en  conse- 
quence, les  prix  du  gros  au  commerce  ont 
subi  une  augmentation  correspondante.  La  hausse 
se  chiffre  de  cinquante  a  soixante  cents  la  douzai- 
ne,  et  est  attribute  aux  prix  plus  eleves  qui  preva- 
lent pour  le  ma'is  a  balais  comme  pour  les  man- 
ches,  la  broche,  la  ficelle  et  la  main-d'oeuvre.  La 
situation  actuelle  du  marche  est  tres  forte  et  il  en 
sera  probablement  ainsi  encore  pendant  quelque 
temps.  Les  prix,  disent  les  manufacturiers  peuven? 
enregistrer  encore  des  avances  dans  les  prochaines 
semaines.  Les  marchands  de  gros  cotent  a  present 
les  balais  de  $6.00  a  $10.00  la  douzaine,  mais  cela 
ne  comprend  pas  la  nouvelle  augmentation.  Avec 
cette  derniere  ajoutee,  les  nouvelles  cotations  se- 
ront  de  50  a  60c  plus  elevees. 
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Stautons,  Ltd.   . 
Steel  of  Canada  . 

Still  Co 

Sun  Life  of  Canada.  8j 
St.  William  Fruit  .    .  6.' 


Tower  Canadian  Ltd.  2 
Trudel  &  Guillet  ...  6 

Walter  Blue    ......'■ 

Western  Ass.  Co.  .    .  8- 
Williams,  C.  J.  H.  .   .7 
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^AUGMENTATION  DES  VENTES  D'AUTOS 

OFFRE  UNE  MAGNIFIQUE  OPPORTUNITE  POUR 

LA  VENTE  DES  ACCESSOIRES  ET 

COMBUSTIBLES 


Les  vehtes  d'automobiles  se  font  si  rapide- 
ment  cette  saison  que  les  manufacturiers  ne  peu- 
vent  repondre  a  la  demande  qui  les  assaille.  Les 
marchands  d'autos  usages  sont  dans  le  meme  cas. 
lis  font  rapport  de  ventes  exceptionnelles.  Des 
centaines  de  gens  dans  tout  le  pays  qui  ont  besoin 
d'autos  et  qui  ne  peuvent  en  obtenir  de  neufs  ache- 
tent  de  vieilles  machine's  jusqu'a  ce  qu'ils  puissent 
en  obtenir  des  neuves.. 

Tout  nouvel  auto  sortant  de  la  fabrique  et 
tout  vieil  auk)  qui  est  repare  et  remis  en  vente  im- 
pliquent  la  vente  de  nombreux  accessoires  et  appa- 
reils  d'equipement.  Ceci  off  re  une  opportunity  au 
marchand  de  quincaillerie  qui  tient  ces  •marchan- 
Jises  et  il  en  tire  de  bonnes  affaires  et  de  reels  pro- 
fits. 

Les  marchands  de  quincaillerie  de  tou1.  le  Ca- 
lada  en  profitent  et  des  qu'ils  se  lancent  dans 
:ette  ligne  et  en  comprennent  les  possibilites,  ce 
Test  plus  qu'une  question  de  temps  pour  qu'ils  ju- 
*ent  de  la  necessite  urgente  de  tenir  un  stock  qui 
misse  satisfaire  a  toutes  les  demandes  des  proprie- 
aires  d'autos.  La  plupart  des  departements  d'ac- 
•essoires  d'autos  les  plus  florissants  qu'on  rencon- 
re  dans  les  magasins  de  quincaillerie  du  Domi- 
lion  ont  eu  des  debuts  tres  modestes  et  ont  grandi 
res  vite  et  grandissent  encore  car  chaque  annee 
oit  une  augmentation  enorme  dans  le'  nombre  des 
tutos  en  circulation. 

Qui  est-ce  qui  achete  des  automobiles?  Pres- 
iue  tout  le  monde  pourrait-on  repondre,  Le  ci- 
oyen  achete  un  automobile  pour  son  propre  plai- 
ir.  Le  commercant  achete  des  autos  et  des  trucks, 
les  autos  pour  ses  voyageurs  et  pour  lui-meme. 
es  trucks  pour  livrer  ses  marchandises  rapide- 
nent. 

Selon  les  statistiques,  il  y  avait  101,599  auto- 
mobiles a  passagers  dans  l'Ontario,  l'an  dernier, 
out  <)4,900  appartenaient  a  des  gens  de  ville,  de 
illage  et  de  campagne.  36,699  autos  seulement 
taient  en  possession  d'habitants  de  cites,  dont 
7,171  a  Toronto.  II  y  avait  7,529  trucks  a  moteur 
n  operation. 

Parmi  les  automobiles  en  usage  chaque  jour, 
as  nioins  de  37,758  sont  conduits  par  des  fermiers* 
t  des  bouviers.  Les  marchands  et  manufacturiers 
ossedent  27,144  autos  et  les  voyageurs  de  com- 
lerce  2,507. 

La  classification  des  autos  montre  qu'il  y  a 
1,866  autos  de  tourisme,  7,144  runabouts,  2,758 
^upes,  sedans  et  limousines,  49  taxicabs  et  58  au- 
)bus  et  ambulances.  La  plus  grande  partie  des 
utos  est  de  25  h.  p.  et  moins,  84,108  etant  decla- 
;s  comme  tels,  tandis  que  31  sont  de  51  h.  p.  et 


plus.  II  y  a  4  autos  a  vapeur  et  162  autos  elec  ri- 
ques.  II  y  a  18  trucks  de  six  tonnes  et  plus,  dans 
l'Ontario. 


VILLAGE    DU    CAP    DE    LA    MADELEINE 

PLACE  D'AFFAIRES  A  VENDRE 

Situee   au    centre   de      trois    moulins    a    papier   et    pres   de    la   cale 

seche. 

Grosse   clientele. 

Grcs   chiffres   d'affaires. 

Grand    magasin    et   residence.    ?riv6e. 

Superbe   occasion    pour   un    aciv?teur   immediat. 

Conditions   faciles   de   palements. 

Une   partie   comptant  et   le   reste   par  versements   faciles. 

Ecrire  au 

NOTAIRE   L.    P.    MERCIER, 

25    rue    St- Alexandre.    TROIS- Rl  VI  ER  ES. 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en    bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous   nos    produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oO  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas     -      -     Ontario 
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En  temps  de  Guerre  comme 
en  temps  de  Paix,  I'Econo 
mie  est  un  devoir  national. 


aites  disparattrc  ces  disgra- 
cieux  amas  de  papier  sur  vos 
plan'-hers  —  et  supprimez  le  dan 
Ser  d'un  incendie, 
En  vous  servant  d'une  Preste 
Climax  a  metire  le  papier  en 
balles  vous  obtiendrez  le  plus 
haul  prix  pour  vos  papiers  de 
rebut. 

La  Preite  Climax  comprime  et 
met  en  balles  votre  papier  pret 
pour  l'expedition. 
Elle  sauve  du  temps,  du  travail, 
titnt  votre  etablissement  proprc 
—  et  convcrtit  en  argent  vos  pa- 
piers  de  rebut, 

Tout  en   acier.     12    dimensions. 
Ourera  tottte  une  vie. 

CLIMAX  BALER  Co 

HAMILTON,  ONT. 


Representation  Demandee 

Negociant  francais  accepterait  depot  ou  agen- 
ce,  pour  tous  produits  de  bonnes  maisons  ca- 
nadiennes.    Faire  offres  a: 

PAUL  DESMAZIERES, 

a  Haubourdin,  Nord,  France. 


Renseignements  du  District  de  Sherbrooke 


Actes    enregistres    au    bureau    d'enre- 

gistrement  du  district  de  Sherbrooke 

durant    la    semaine    finissant    le    25 

octobre  1919. 

VENTES 
Frangois  Parent  a  A.  M.  Edwards  et 

al  lot   7-12,   quartier   sud.   Prix  $11,- 

000;    payes. 
E.  A.  C.  Bourque  a  Auguste  Laforge, 

lot    727-4,    quartier    est.    Prix    $200; 

payes. 
E.  A.  C.  Bourque  a  M.  A.  Lacharite\ 

lot   727-22,   quartier   est.    Prix   $375; 

payes. 
Joseph    Couture    a    Firmin    D'Amour, 

bois    sur   lot    2b,   rang   4,    Compton. 

Prix  $21,000;  $8,400  payes  et  autres 

proprietes. 
Dominique    Dubreuil    a    Mme    Eusebe 

Rocheleau.    lot    28f,    rang    1,    Ascot. 

Prix  $1,200;   pay6s. 
C.  E.   Sunbury  a  F.  J.   Southwood,  W 

Y2,   lots    588   et   591,    quartier  nord. 

Prix  $4,000;   payes. 
C.  E.   Sunbury  a  F.  J.   Southwood  W 

V2    lots    588    et    591    quartier    nord. 

Prix  4,000;   payes. 
W.    S.   Dresser  a  F.   T.   Vaughan,   lot 
740  quartier  nord.   Prix  $1.00;    paye. 
Emmanuel  Leclaire  a  L.  Q.  Bliss,  lot 
53,  Village  de   Compton.   Prix  $2,000; 
payes. 
Alexandre  Pepin  a  Henri  DeLafontai- 

ne,  lot  16b-69,  rang  9,  Ascot.     Prix 

$1,550;  payes. 
Hon.    William    White    et    al    a    James 

Belanger,  parti  lot  616,  Orford.  Prix 
$75.00;   payes. 
Mile   Georgiana      Boucher   a   Philippe 

Doyon,    indivise    11/20    dans    lot    26, 

quartier    centre.    Prix    $2,500;     $500 

payes. 

E.  B.  Dionne  a  Napoleon  Ruel  et  al, 
lots  1452-41  et  1452-34,  quartier  sud. 
Prix  $11,000;    $3,000  payes. 

HYPOTHEQUES 
Jules  Bruneau  a  O.  C.  Morissette  pour 
$7,000,    affectant    lots    1497    et    1498 
quartier  sud. 

F.  T.  Vaughan  a  L.  A.  Bayley  pour 
$3,500,  affectant  lot  740  quartier 
nord. 

J.  L.  A.  Ruel  a  Onesime  Thibault  pour 
$1,000,  affectant  lots  7-320  et  321 
quartier  sud,  et  lots  16b-121  et  127 
rang  9,  Ascot. 

Achille  Leclaire  a  A.  Z.  Pinsonneault 


pour  $425,  affectant  lots  729-112,  113 

et    116    quartier   est. 
Pierre    Gauvin    a       Arthur    Chevalier 

pour  $4,000,  affectant  partie  lots  118 
Francois    DeLafontaine    a    Henri    De- 

et   119,   quartier  centre. 
Lafontaine   pour   $1,100,   affectant   lot 

16b-73,   rang   9,   Ascot. 

QUITTANCES 

Mme  Ferdinand  Cote  a  Arthur  Cote 
hypotheque  du  27  novembre   1908. 

Seminaire  St-Charles  Borromee  a 
Frangois  Parent,  hypotheque  du  30 
juin  et  le  6  septembre  1919. 

Delle  Clara  Bradshaw  a  Alexandre 
Pepin,  hypotheque  du  17  septembre 
1918. 

George  Maurice  a  Amedee  Dube,  hy- 
potheque du  ler  fevrier  1919. 

Eugene    Laroche    a    Joseph    Couture, 
hypotheque  du  17  Janvier  1917. 

Succession  de  Dame  C.  J.  Webster  a 
T.  J.  Williams,  hypotheque  du  24 
avril  1915. 

Sherbrooke  Loan  and  Mortgage  Co. 
a  A.  C.  Hawker,  hypotheque  du  14 
mai  1909. 

Joseph  Charest  a  Frangois  DeLafon- 
taine, hypotheque  du  24  aout  1916. 

Joseph^  Charest  a  Jean-Baptiste  La- 
montagne,  hypotheque  du  9  decem- 
bre  1912. 

Mme  Frs  Thivierge  a  Michel,  hypo- 
theque du  18  octobre  1911. 

Ludger  Forest  a  Alfred  Bolduc,  hy- 
potheque du  14  Janvier  1919. 

Mile  Eva  Bolduc  a  Alfred  Bolduc,  hy- 
potheque du  22  octobre  1914. 

Main-levee  par  J.  R.  Baldwin  a  Alfred 
Boldu/C,;  resiliant  purt  a  lots  147 
et  148,  village  de  Compton. 

Testament  de  feu  Ferdinand  Cote, 
laissant  tous  ses  biens  a  son  epou- 
se,  Dame  Selvia  Dufour. 

Testament  de  feu  Mme  J.  A.  Bayeur, 
avec  transport  affectant  partie 
du  lot  1419  quartied  Sud  du  lot  460 
quartier  Est,  laisses  a  son  mari. 

Regu  du  percepteur  du  revenu  provin- 
cial, declarant  qu'aucun  droit  n'est 
exigible  re  succession  de  Dame  J. 
A.  Bayeur,  sur  partie  lot  1419 
quartier  Sud  et  lot  460  quartier 
Est. 

Procuration  de  Alexandre  Pepin  a 
Edward  P.  McCabe,  lui  permettant 
de    vendre   le    lot    16b-89,      rang    9, 


Ascot,  pour  une  somme  de  pas  moins 
de  $1,500. 

Procuration  par  Mme  Ferdinand  Cote 
a  G.  E.  Begin,  lui  permettant  de  re- 
cevoir  $1,200  qui  lui  sont  diis  par 
Arthur  Cote,  et  lui  en  donner  quit- 
tance. 

Transfer  par  la  Succession  Alexander 
Movor  et  al.  a  Mme  Curtis  E.  Shep- 
pard,  de  $1,400  dus  par  Urbain  Beau- 
doin,  sur  le  lot  21a,  rang  5,  Comp- 
ton. u 

Donation  par  Mile  Mary  T.  Lambs  a 
Mme  Rainsford  Deware  (nee 
Lambs),  du  lot  2j,  rang  4,  Ascot. 

Autorisation  par  la  Cour  Superieure 
a  Mme  John  H.  Bell  (nee  Logn), 
l'autorisant  a  accepter  sous  benefice 
d'inventaire  la  succession  de  son 
epoux,  feu  John  H.  Bell. 

Main-levee  sur  saisie  par  Mile  Claire 
Bradshaw  vs  Alexandre  Pepin,  sur 
lot  16b-69,  rang  9,  Ascot. 

Contrat  de  mariage  entre  Arthur  Lord 
et  Mile  Ida  A  .Pinard. 

Avis  d'adresse  de  Napoleon  Larose  a 
Arthur  Cote,  declarant  que  son 
adresse  est  la  suivante:  "Monsieur 
Naploeon  Larose,  cultivateur,  P.O. 
DArtagnan,  St-Henri  de  Levis,  P. 
Q." 


Liste   des   personnes  deposant  sous  la 
Loi    Lacombe. 


Ainsley,  J.  A. 
Alie,  Adelard. 
Allaire,  Alphonse. 
Aldrich,  L.  O. 
Auger,  Donat. 
Archambault,   Adelard. 

B 
Barlow,  Angus. 
Boisvert,   Hnery. 
Bizier,  Jean. 
Breton,   Philippe. 
Begin,  Georges. 
Blanchette,  Liniere. 
Brochu,  Sam. 
Batten,  Henry. 
Boisvert,  Zeph. 
Beaudoin,  Joseph. 
Bourassa,  Louis. 
Baker,  Edwin  S. 
Bonin,  Omer. 
Beard,  Frank. 
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Bureau,  F.  X. 
Blouin,  Edouard. 
Blais,  Louis. 
Bosse\  Arcadius. 
Bourget,  Edmond. 
Buisson,  Marcel. 
Ltegin,  Michel. 
Baron,  Romuald. 
Bonin,  Jos.  Alcide. 
B^langer,  Elz6ar. 
Bergeron,  Qnile. 

C 
}6te\  J.  Adrien. 
.Ihampigny,   Stanislas. 
Jloutier,  O.  A. 

:6te\   Georges. 

:6te\  Eddy. 
p6te\  Francois. 

laya,  Omer. 

'ote,  Alfred. 

;hr6tien,  Edouard. 
D 

)ubois,   Alfred. 

nifresne,   Ferdinand. 

)ransfield,  F. 

)eeb,  Wm. 

)ezan,  Frs 

•aniel,   John. 


VENTES   PAR    HUISSIERS 


I  NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
s  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
ont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
ants,  ceux  des  d6fendeurs;  le  jour, 
heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
lentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
huissier  arrive  en  dernier  lieu. 


.  Sweaffeld  vs  J.  Bremner,  3  novem- 
bre,  1  p.m.,  32  Woodland,  Trudeau. 
rmelia  Pepin  vs  Gust.  A.  Latouche, 
3  novembre,  10  a.m.,  378  Gamier, 
Brossard. 

rigene  Borduas  vs  Art.  Lacasse,  3 
novembre  10  a.m.,  483  Joliette, 
Brossard. 
L.  Routtenberg  et  al.  vs  Agnes 
Hogan,  3  novembre,  10  a.m.,  285 
Drolet,  Desroches. 
L.  Routtenberg  et  al.  vs  Fred.  Fial- 
la,  3  novembre,  11  a.m.,  2413  Wa- 
verly,   Desroches. 

in.  Fairbanks  Morse  Co.,  Ltd.,  vs 
L6oni  Giguere,  3  novembre,  10  a.m., 
1317  Notre-Dame  Est,  Robitaille. 
Garmaise  vs  Alex.  McDonald,  6  no- 
vembre, 11  a.m.,  252  Richmond, 
Robitaille. 

ilders  Ltd.  vs  G.  Martin,  6  novem- 
bre, 10  a.m.,  837  Wellington,  Robi- 
taille. 

Jacques  Tobacco  Packing  Co.,  Ltd. 
vs  Jos.  Pontbriand,  3  novembre,  1 
P.m..  305  Stadacona,  Pauze\ 
.  Allard  vs  Adelard  Matel,  4  no- 
vembre, 10  a.m.,  395  Angers,  Lau- 
zon. 

ne  J.  Lamontagne  vs  Henri  Beau- 
bamp,  4  novembre,  10  a.m.,  261 
^t-Joseph,  Lapierre. 
He  B.  Leblanc  vs  L.  Leblanc,  4  no- 
vembre. 10  a.m.,  2438  Boyer,  La- 
Pierre. 

McShane  vs  P.  H.  Tusbourg,  3  no- 
vembre, 10  a.m.,  1081  St-Jacques, 
uapierre. 

rd.  Tremblay  vs  J.  M.  A.  Valois,  3 
mvembre,  10  a.m.,  632  Pare  La- 
ontaine,  Desmarais. 
nest  &  Genest,  Ltd.  vs  Henri  La- 
iviere,  6  novembre,  10  a.m.,  1375 
^otre-Dame  E.,  Marson. 


Desrosiers,  C16o. 
Donahue,  J. 
Dor6,  Peter. 
Demers,  Geo. 
Douglas,   Robert. 
Desrochers,  Jos. 
Demers,  Jos. 
Deneault,  Wilfrid. 
Dube\  Alex.  N. 
Descoteaux,   Alfred. 

F 
Fox,  Everett. 
Fleury,  Timol^us. 
Feldman,  Joseph. 
Faucher,  Cai'us. 
Fortier,   N.  Eug. 

G 
Guimond,  J.-Bte. 
Gagne\  J.  C. 
Gagne\  J.  W. 
Grenier,   Louis. 
Guimond,   Art. 
Gagnon,  Arthur. 
Gilbert,  Ph. 
Gingras,  J.  Nap. 
Gagnon,  Edgar. 
Godbout,  Emile. 
Gagnon,  Sam. 


M.  W.  O'Shaughnessy  vs  Jos.  Provost, 

6  novembre,  10  a.m.,  300  St-J6rome, 
Coutu. 

Jos.  Brunet  vs  O.  Richard,  7  novem- 
bre, 11  a.m.,  1941  Cartier,  Desro- 
ches. 

R.   Cornellier  et  al.  vs  D.  Thauvette, 

7  novembre,    10    a.m.,    787a    Henri 
Julien,  Desroches. 

H.  Lamoureux  vs  Vict.  Vinosky,  5  no- 
vembre, 10  a.m.,  1175  St-Urbain, 
Lafontaine. 


LOI     LACOMBE 


Deposants 


Employeurs 


I 
Alcide  Baulne  . .  . .  Canada  Car  Co. 
Clodomir  Chaumont 

La  Cit6  de  Montreal 

J.   W.   Julbert A.    B(§langer 

J.  B.   Dupont 

. .    Montreal   Light,   Heat   &  P.   Co. 

E.  S.  Rolland 

J.  E.  Goudrault  . .  . .  Elz6ar  Daoust 
Gaspard  Henri  . .  Ville  de  Lachine 
Hector   Roy    . .    Grand   Trunk  Ry  Co. 

F.  B61anger M.    Gignac 

A.    Gagne" A.   Martin 

P.  Martin  . .  . .  Dominion  Glass  Co. 
James  M.  Aird 

Magloire  Desjardins   Mfg. 

Gustave  Adam Bigras 

L.  M.  A.  Lemieux 

Dominion  Glass  Co. 

A.   Corbeil A.   Gasko 

J.  O.  Proulx J.  Dupuis 

N.  Lazarres  . .  Charles  Ciceri  Co.,  Ltd. 
Eugene  Gibeau  . .  Bell  Telephone  Co. 
N.  Tudeau    

The  Walker  &  Lowney  Co.  of  Can. 

J.  B.   Forcier H.  Lebeuf 

J.  A.  Dubrule A.  Desrochers 

Romulus   Desrochers    . .    A.    Normand 

D.  E.  Lucas D.  Harrison 

C.  Chevalier 

Philippe  E.  Smith  . .  Mitchell  Malser 
Barnabe"  Sarrasin 

J.  N.  Clermont,  Lt(5e 

Mme  E.  St-Onge '    Brisebois 

maitre-chartier 

James  Halpin  . .  . .  J.  Octave  Manton 
Jos.  Rotenbergs 

Canadian    Pacific    Ry. 

Joseph  Faubert  

Steel  Co.  of  Canada 

P.  Apostolakos 


Genest,  J.   H.  A. 
Guertin,  Joseph. 
Gauthier,   Eug. 
Gervais,  V.  D. 
Gregory,  A.  J. 
Guimond,  Geo. 

H 
Hubert,  Alfred. 
Houle,   Edouard. 
Hicks,  Wm. 
Holtham,  Frank. 
Hommel,  Pierre. 
Hunting,  E.  C. 

J 
Johnson.  Harlow. 

K 
Keeler,   Robert. 

L 
Lavigne,  Emile. 
Lavall6e,   Jos. 
Lupine.    Cyrille. 
Lapointe.   Archelas. 
Leclaire,  Arthur. 
Lavalliere.  P. 
Leroux,   Henri. 
Locwood.    Edward. 
Lauzier.    Sylvio. 
Laroche,  Edouard. 


McCormick  Mfg.   Co.,   Ltd. 

Framers    Rock    .  .    P.    E.    Boissoneault 

P.  A.   Drapeau Mr.  Clark 

P.  O.  Boucher 

Dominion   Car   &  Foundry 

Emery  L'Esp6rance     . .     Alf.  Richard 


AVIS   DE   DEMANDE   DE   DIVORCE 


Avis  est  par  les  prgsentes  donn6 
que  James  Goddard.  des  cit6  et  dis- 
trict de  .Montreal,  dans  la  province 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  front, 
s'adressera  au  Paiiement  du  Canada, 
a  sa  prochalne  session,  afin  d'obtenir 
un  bill  de  divorce  d'avec  son  epouse. 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  cause 
d'adultere. 

JAMES   GODDARD. 
Date"  a  Montreal, 

le  10  octobre. 
A.  D.  1919. 


UNE   SESSION 

DE    LA    COUR    DU    BANC    DU    ROI 

ayant  juridiction  criminelle  dans  et 
pour  le  district  de  Montreal,  se  tien- 
dra  au  Palais  de  Justice,  en  la  eit6  de 
Montreal,  le 

LUNDI.    troisieme     jour    de    NOVEM- 
BRE prochain,  a   DIX  HEURES 
du   matin. 

En  consequence,  je  donne  avis  pu- 
blic a  tous  ceux  qui  auront  a  poursui- 
vre  aucune  personne  maintenant  d6- 
tenue  dans  la  prison  commune  de  ce 
district  et  a  toutes  les  autres  person- 
hes  qu'elles  y  soient  pr^sentes. 

Je  donne  avis  aussi  a  tous  les  juges 
de  paix,  coroners  et  officiers  de  la 
paix.  pour  le  district  susdit,  qu'ils 
aient  a(  s'y  trouver  avec  tous  les  re- 
cords. 

Le  d<§put<§-sh£rif, 

EUGENE    GOUIN. 
Bureau  du  she>if, 
Montreal,   14  octobre  1919. 
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Le  Marche  de  1' Alimentation 


Mercredi  soir,  le  29  octobre  1919. 
Une  grande  activite  regne  pour  les 
diverses  provisions  et  il  y  aura  pro- 
bablement  un  bon  mouvement  a  me- 
sure  que  la  temperature  froidira.  Les 
marches  des  pores  sont  encore  fer- 
mes  et  les  prix  peuvent  monter  en- 
core. Les  moutons  sont  un  peu  fa- 
ciles et  les  cotations  des  bestiaux 
sont  un  peu  plus  faciles  pour  les  mor- 
ceaux  de  choix.  Les  vlandes  fumees 
et  preparees  ont  baisse  de  meme  que 
le  bacon  et  le  pore  en  barils.  Les 
jambons  cuits  et  rotis  ont  baisse  de 
2c  a  3c.  Le  saindoux  et  la  graisse 
vegetale  sont  fermes.  Le  beurre  se 
vend  plus  cher  et  il  ne  serait  pas 
surprenant  de  voir  le  prix  de  la  mar- 
garine monter  a  cause  de  cela.  Le 
fromage  a  monte  d'un  centin  par  sui- 
te des  achats  actifs  qui  ont  ete  faits 
aux  Etats-Unis.  Les  nouveaux  oeufs 
ont  monte  de  deux  centins  la  dou- 
zaine  a  70c.  Les  marches  des  volail- 
les  sont  actifs  et  les  ventes  sont  tres 
considerables.  Le  commerce  du  pois- 
son..  s'ameliore  chaque  jour  et  une 
grande  activite  regne  sur  ce  marche, 
avec  tres  peu  de  changement  dans 
les  prix. 

LES      PORGS     S'AFFERMISSENT; 
LES   MOUTONS  PLUS   FA- 
CILES 
Viandes    fraTches    —    II    y    a    eu    de 
gros  arrivages  des  divers   bestiaux  vi- 
vants    cette      semaine    ir;.       Deja    les 
prix  ont  monte  un  peu  et  quelques-uns 
s'attendent    a    d'autres    augmentations 
avant  la  fin   de   la   semaine.     Actuelle- 
ment    les    lots   choisis   vlvants    se   ven- 
dent  de   $18  a   $18.25    le  quintal.      Les 
moutons   arrivent    bien    et  les   tendan- 
ces  sont  plus  faciles  avec   la   perspec- 
tive  de   voir   les   prix   reduits    un    peu. 
Le  prix  des  divers   morceaux  de  choix 
a  baisse  un  peu. 
Nous  cotons: 


Pores   vivants    

Pores   prepares — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 

Truies    (pesantes)     .     . 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore   

Gigot  de  pore  (trimme) 
Longes  (trimmees)  .  . 
Longes   (non  trimmees) 

Cotes.  Spare 

Epaules  (trimmees)  .  . 
Saucisse  de  pore  (pure) 
Saucisse  de  ferme  .   .    . 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 
Quartiers    derriere    .     . 
Quartiers  devant    .    .    . 

Longes    

Cotes 


18.00 


....  27.00 

23.50  25.00 

....  0.33 

....  0.37 

....  0.37 

....  0.33 

0.20  0.25 

....  0.29 

....  0.25 

....  0.18 


Chucks 0.14 

Hanches 0.22 

(Vaches) — 

Quartiers  derriere  ....     0.20  0.22 

Quartiers  devant    ....     0.12  0.13 

Longes 0.27 

Cotes 0.23 

Chucks 0.11 

Hanches 0.18 

Veaux  (suivant  qualite)   .     0.22  0.28 
Agneaux,    30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb 0.23 

Mouton 0.16 

LES  JAMBONS,  LE  BACON  ET  LE 
PORC    BAISSENT 

Viandes  preparees  —  Les  prix  ont 
ete  reduits  un  peu  pour  les  jambon? 
et  le  bacon.  Cette  baisse  est  le  resul- 
tat  des  declins  qui  ont  eu  lieu  il  y  a 
quelques  semaines  sur  le  pore.  Le.< 
cotations  corrigees  seront  trouveei; 
ici  et  le  total  se  chiffre  a  environ 
deux  centins  la  livre.  Le  pore  en  ba- 
ril  a  baisse  egalement.  II  y  a  une 
demande  tres  active  pour  toutes  ces 
lignes;  et  bien  que  le  marche  puisse 
se  maintenir  aux  prix  reduits,  il  est 
possible  qu'il  n'y  aura  pas  d'autres 
declins  actuellement,  par  suite  de 
I'affermissement  de  la  base  du  pore 
vivant   et   prepare. 

Nous   cotons: 

Viandes  preparees — 

Jamhons: 

Medium,  fumes,  la  lb — 

(Poids)     12-14    lbs 0.38 

14-20 0.37 

20-25 0.35 

25-35 0.29 


Plus  de  35  lbs    

Bacon — 

Dejeuner,   la  lb.    (suivant 
qualite)    .... 

Windsor 

Cottage  rolls  .... 

Jambon  Picnic    .    . 
Pore  en  baril — 

Canadian    short    cut 
morceaux  30-40   . 

Dos.  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 

Pore,  lourd    (baril)    .    . 

Boeuf  (plate)    .... 

Boeuf  (mess) 

Pore  engraisse  aux  feves 


(lb 


0.28 


0.44  0.52 

....  0.51 

....  0.34 

....  0.29 


0.24 
0.14 


.  .    54.00 

..  63.00 
.  .  51.00 
..  32.00 
..  32.00 
...   48.00 

LE  JAMBON  ROTI  ET  CUIT  BAIS- 
SENT TOUS   LES   DEUX 

Viandes  cuites  —  Les  prix  ont  ete 
plus  faciles  pour  les  jambons  cuits  et 
les  jambons  rotis,  le  prix  etant 
d'environ  trois  cents  la  livre  meilleur 
marche.  II  y  a  eu  une  tendance  facile 
sur  ces  lignes,  par  suite  des  recen- 
tes  reductions  sur  le  pore.  La  de- 
mande  est    bonne    pour    la   saison. 

Nous   cotons: 

0.25  Tete  en  fromage 0.131, 

0.15  Langue  de  boeuf  en  gelee,  choix  0.59 

0.35  Langue  de  pore  en  gelee   .    .    .     0.48 

0.25  Jambon  et  langue,  la  lb.    .    .    .     0.30 


Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  rotis 0.60 

Jambons,  cuits 0.58 

Epaules,  roties 0.45 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pates  de  pore   (douz.)    ....  0.80 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15  0.19 

LA  DEMANDE  EST  BONNE  POUR 

LE  SAINDOUX  ET  LE  PRIX 

EST  FERME 

Saindoux  —  Par  suite  de  la  deman- 
de stable  et  active  pour  le  saindoux, 
les  prix  sont  fermement  maintenus, 
mais  il  n'y  a  pas  eu  de  changement 
pour  la  semaine.  Bien  que  les  ap- 
provisionnemersts  soient  encore  suffi- 
sants,  la  grosse  vente  du  saindoux  se 
maintient  et  il  est  peu  probable  que 
des  reductions  seront  faites  dans  la 
base.  Comme  question  de  fait,  il  est 
probable  qu'il  y  aura  une  hausse  si 
le  marche  des  pores  garde  sa  ten- 
dance a   la   hausse. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .  .  0.31  0.311 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb.  .  .  0.31}  0.32 

Seaux,   20  lbs,  la  lb.    .  .  0.314  0  32 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb.  .  .  0.331  0.34 

PAS     DE     CHANGEMENT     MARQUE 
POUR    LA   GRAISSE   VEGETALE 
Graisse  vegetale — La  vente  du  sain- 
doux compose  se  maintient  bien,  bien 
que   plusieurs   se   servent   du   saindoux 
pur,  avec  des  prix   pas  beaucoup  plus 
eleves.       Le    stock    est    suffisant   pour 
repondre  a   la  demande. 
Nous  cotons: 

Tierces.  400  lbs,  la  lb 0.29 

Tinettes,  50  lbs 0.29}  0.291 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.  .    .    .     0.30    0.30? 
Morceaux  de   1   lb.   la  lb 0.32 

LE     PRIX     DE     LA     MARGARINE 
VA-T-IL  AUGMENTER? 

Margarine  —  Les  prix  sont  tres 
fermes  pour  la  margarine  et  avec  le 
beurre  un  peu  plus  cher  cette  semai- 
ne, la  question  se  r>ose:  "Les  prix 
"ont-ils  monter?"  Dans  le  moment 
certains  marchands  de  gros  den 
dent  plus  cher  pour  leurs  approvisio 
nements  et  il  ne  serait  pas  surprena 
d'enregistrer  un  changement  vers 
hausse,  dans  un  avenir  tres  rapp 
che. 

Margarine: 
En     moules,     suivant     la 

qualite,   la  lb 0.35    0.39 

En    tinettes       suivant    la 

qualite,   la   lb 0.31    0.34 

LE   BEURRE   MONTE   D'UN  CENTUM 

Beurre — En  vue  du  fait  que  le  mei1 

leur  beurre  de  cremerie  se  vend  plu 

cher   aux    Etats-Unis  —  ou   les   prix  d 
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;nte  ont  ete  dernierement  un  attrait 
sur  vendeurs  canadiens  de  provi- 
ons  —  et  par  suite  de  la  grosse 
igmentation  de  la  part  du  consom- 
ateur  ici,  les  prix  ont  augmente  d'un 
deux  centins  la  livre  pour  toutes  les 
irietes.  Le  meilleur  beiirre  de  cre« 
erie  est  cote  a  61c  en  morceaiix 
certains,  dit-ron,  demandent  62c. 
;s  tertdancSs  sdnt  decidement  fer- 
es et  des  prix  plus  eleves  p'ourraient 
re  enregistres. 
Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

emerie  pasteurise  .    .    .  0.61J  0.62 

i  meilleur  cremerie   .    .  0.60J  0.60J 

ill   cremerie 0.59J  0.592 

meilleUr  de  ferine  .   .  0.53    QM 

LE  PRIX  DU  FROMAGE  MONTE 
D'UN   CENTIN 
Fromage   —   Un   centin    la    livre   a 
5   ajoute    au    prix   du    fromage    cette 
naine.     On  attrlbue  cette  h^us&e  a 
achat  plus  actif  a  la  campagne,  ou 
'tains    gros    acheteurs       ont       paye 
aucoup    plus    cher    pour    ce     qu'ils 
ilaient   avoir.      Le   ton    est   ferme    ; 
demande  pour  la  consommation  est 
isiderable;    et  le  commerce  de   Tes- 
tation   continue    d'etre    lourd. 

.  1,  la  lb 0.25 

.  2,  la  lb 0.24* 


I 

\ 

I 

C 

t 

I 

S    3,  la  lb 0.24 

S    OEUFS    FRAIS    MONTENT    Di 

DEUX  CENTS  A  fOt 
)eufs  —  llhe  avarice  de  deny  ceri 
s  la  dbuzaine  a  ete  enregistree  pour 
oeufs  frais,  et  la  grosse  comman- 
pour  la  consommation  et  I'ex- 
tation  sont  responsables  de  cette 
jsse,  en  vue  du  fait  que  les  arriva 
sont  beaucoup  moins  considera- 
s  que  les  besoins.  Les  oeufs  d'en 
oosage  sont  expedies  libremonl 
on,  en   Angleterre. 

ifs  strictement  frais    .     0.68 

choix 0.62 

1 0.56 


0.52 


0.70 
0.63 
0.59 
0.54 


DEMANDE  EST  BONNE  POUR 
LES  VOLAILLES 
I  n'y  a  pas  de  changement  dans 
'"at  du  marche  des  volailles.  Les 
I  irovisionnements  continuent  d'etre 
I  fisants  pour  repondre  a  tous  les 
'Joins  pour  lesquels  il  y  a  une  bon- 
n  demande  de  la  part  des  vendeurs 
I  les  prix  restent  stables.  Les  arri- 
ves de  volailles  preparees  sont  en- 
<  e  petitspar  suite  de  la  temperature 
:  avorable  que  nous  avons  cette  sai- 
La  demande  pour  la  consomm  ;- 
'  est  stable  et  le  marche  en  sow- 
est  assez  actif. 

'lets,   "broilers"    .    .    .  0.20  0.23 

'lets 0.20  0.25 

"lies,  grosses   ....  "0.22  0.24 

ailles,  potites    ....  0.15  0.18 

sters 0.15  0.17 

netons 0.17  0.22 

ai'ds    ........  0.15.  0.16 

' 0.15  0.20 

les , 0.35 


LA  LIVRAISON  DU  POISSON  EST 
BONNE  ET  LE  COMMERCE 
EST  MEILLEUR 
Poisson.  • —  Le  mouvement  du  pois- 
60n  s'ameliore  de  jour  en  jour  et  le 
mouvement  actuel  est  maintenu  par 
les  compagnies  de  transport,  les  ap- 
provisionnements  seront  suffisants  et 
promptement  livrees  au  commerce. 
II  y  a  Une  rarete  temporaire  pour  le 
poisson  des  lacs,  mais  la  plupart  des 
varietes  sont  considerables.  Le  had- 
dock et  la  morue  sont  ftbondants  et  ils 
se  vendent  bien.  Le  poisson  blanc  et 
la  truite  dee  lacs  sont  rares.  La  sai- 
son  des  huitres  So  developpe  actuelle- 
ment  et  Ton  s'occupera  de  la  grosse 
demande.  Les  prix  ont  subi  peu  de 
changements  et  dans  certains  c*s,  ils 
sont   modere*.- 

Poisstfrt  fraiS 

Carpe,  la  lb 0.11     0.12 

Dotf i    o>.20 

AnguiHes,  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr£par6es) 0.1. 'i 

Gaspereaux,  chacun 0.08 

Haddies  .   .   " •     0.12  0.13 

Filet  de  haddies 0  L  I 

Haddock  . 9.99 

Fietan,  Est O.ii 

Fietan,  Ouest 0  23  0  24 

Morue,  tranchee   ....     0.10  0.12 

Morue  pour  le  marche     .     0.07  0.08 

Carrelets 0.08  0.10 

Crevettes 0.35  0.40 

Homards  yivants   . 0.35 

Petit  brochet  (pike),  la  lb 0.13 

Saunion      (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.25  0.26 

Saumou  de  Gaspe"   ....     0.2'8  0.3-0 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.14  0.15 

Poisson   blanc 0.17  0.18 

Truite  de  russeaux   .    .    .     0.38  0.40 

Poisson  fume 

Haddies,    BXs,   la   lb.    .    .     0.12  0.13 

Filets 0.18 

Bloaters,  la  boite 2.00 

Kippers 2.25 

L'EPICERIE 

Une  avance  de  trois  centins  le  gal- 
lon est  devenue  en  vigueur  sur  les 
melasses  de  choix.  Cette  hausse, 
comme  nous  le  predisions  la  semai- 
ne  derniere,  est  le  resultat  du  ton 
fort  qui  a  regne  sur  ce  marche  ces 
dernieres  semaines.  Les  confitures 
composees  ont  egalement  monte  d'un 
demi-centin  la  livre.  Le  cable  de  si- 
sal se  vend  meilleur  marche.  La  si- 
tuation du  marche  est  encore  serieu- 
se  et  certains  marchands  de  gros  ne 
fournissent  a  leurs  clients  que  du 
sucre  mou.  Les  poires  de  la  dernie- 
re recolte  sont  arrivees  et  leur  prix 
a  monte.  Les  feves  sont  encore  sta- 
bles et  leur  mouvement  est  satisfai- 
sant.  Les  noix  et  les  fruits  sees  sont 
encore  actifs  et  fermes.  Les  raisins 
peuvent  monter.  Le  nouveau  corin- 
the  grec  commence  a  arriver  a  Mont- 
real et  Ton  en  attend  une  cargaison 
d'ici  trois  semaines.  Les  pelures  de 
la  nouvelle  recolte  sont  a  la  hausse. 
Les   riz  sont  fermes,  surtout  ceux  des 


meilleures  varietes.  Le  rriiet  en  seau 
a  monte  d'un  centin  la  livre.  Les  thes 
sont  chers  et  fermes;  le  cacao  s'af- 
fermit  et  il  pourrait  monter.  Les  epi- 
ces  sont  tres  cheres  et  il  pourrait  se 
produire  des  hausses  sur  certaines  de 
ces  marchandises  d£ns  un  avenir  tres 
rapproche.  Le  prfx'  de  la  chicoree  ca- 
nadienne  a  balsse.  Les  nourritures 
sont  tres  fermes  et  elles  se  vendent 
bien.  Les  corn  flakes  ont  baisse  de 
meme  que  I'avoine  roulee.  Les  grains 
grossiers  se  vendent  plus  chers.  Le 
prix  des  oignons  est  tres  eleve  et 
plusieurs  des  legumes  deviennent  ra- 
res —  surtout  les  tomates.  Les  affai- 
res sont  tres  actives  sur  ce  marche. 
LE  CABLE  A  BAISSE 
Cable,  confitures.  —  Une  baisse  de 
1'/2c.  la  Jlivre  est  en  vioueur  sur  le 
cable  de  sisal,  mettant  la  base  du 
prix  a  26  cents.  Les  confitures  com- 
posees d'Upton  se  vendent  Vz  cent 
plus  cher,  les  seaux  de  30  livres  se 
vendent   ^6'/^  cents. 

IL    EST    DIFFICILE    DE    SE    PROCU- 
RER    DU     SUCRE;     LES     MAR- 
CHANDS   DE    GROS    VEN- 
DENT  DU    SUCRE    MOU 
Sucre.  —    II    est    impossible   de   dire! 
qu'il-  y  a  eu  amelioration   sur  ce   mar- 
che     au    cours      de    la    semaine.    Les 
stocks    de    swere    mou    sont    fondus      a 
mesure    qu'ils    arrivent    et    le    mouve- 
ment des  sucres  bruts  a  ete  tres  con- 
siderable.   Avec    de    petits    stocks    en 
mains   partout,   les   raffineries   ne   peu- 
vent  repondre  a   la   demande,  et  cette 
semaine   Ton   ne   peut  se   procurer  que 
tres    peu    de   sucre    granule.    Les    mar- 
chands   de    gr6S    vendent    des    sucres 
mous  ou  bru«s  en  grande  quantite  et, 
comme    question    de    fait.      quelques- 
uns  d'entre  eux   n'en   ont  pas  d'autres 
a    offrir.    La    base    du    prix    reste    sans 
changement,  mais   le  ton   est  tres  fer- 
me.  L'amelioration   ne  pourra   se  faire 
que   graduellement. 
Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule   ....   11.00 

Acadia,  extra  granule 11.00 

St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  11.25 
Canada,  extra  granule  ....  11.00 
Dominion  cristal  granule  ..--..   1100 

Glace,  barils 11.00 

Glace,  (boites  de  25  liv.)  .  .  .  11.20 
Glace,   (boites  de  50  liv.)    .        .   11.60 

Glace,  1  livre 1280 

Jaune  No  1 10-60 

Jaune  No  2  or 10.25  10.50 

Jaune  No  3 10.15  10.40 

Jaune  No  4 10.10 

En  poudre,  barils i   11.00 

En  poudre.  50s 11.00 

En  poudre.  25s 11.30 

Cubes  et  dec.  100  lbs 11. 45 

Cubes,  boites  de  50  lbs  ...  .  11.55 
Cubes,  boites  de  25  lbs    ...    .    11.65 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 11.85 

En  moreeaux  Paris,  barils   .    .    .    11.60 

100  lbs 11.70 

boites   50  lbs    .    .   11.80 

boites  25  lbs    .    .    12.00 

"      '    cartons  5  lbs    .    .   11.70 

cartons   -2   lbs    .    .    13.50 
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Crystal  Diamond,  barils  .  .  .  12.75 
"  boites  100  lbs  .  11.70 
*'  boites  50  lbs  .  11.80 
"     boites     25  lbs   .   12.00 

Demerara,  pale,  la  lb 0.10 

LES  POIRES  DE  L'EMPAQU  ETAGE 
DE  CETTE  SAISON  SE  VEN- 
DENT  CHERES 
Conserves.  —  Le  mouvement  ac- 
tuel  des  conserves  ct  limite  et  la 
base  du  prix  pour  la  plupart  des  li- 
gnes  reste  sans  changement.  Les 
poires  de  I'empaquetage  de  cette  sai- 
son,  dans  le  sirop  epais  commencent 
a  arriver  et  certaines  hgnes  se  ven- 
dent  tres  cheres  —  les  meilleures  sur- 
tout.  Diverses  qualites  de  poisson  et 
de  sardines,  harengs,  etc.,  qui  etaient 
rares  depuis  assez  longtemps,  com- 
mencent a  etre  regues  en  quantites 
limitees.  Certaines  sardines  portu- 
gaises  nouvelles  sont  arrivees  et  elles 
se  vendent  $24  les  100  bottes. 

CONSERVES  DE  FRUITS 

Nous   cotons: 

Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.25  2.40 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .   .  4.65 

gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 

noyau,    sirop    6pais,    la 

douz 4.50  4.75 

Cerises     blanches,     sans 

noyau 4.50  4.75 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,   2s.    (seaux)  2.77$  2.80 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 3.00  3.75 

Peches,  2%   (sirop  clair)    .  4.00  4.75 

Poires,  2s 4.25  4.75 

Poires,  2%s 5.25  5.40 

Poires,  2s    (sirop    clair)    1.90 

Annanas  (grattS  et  tranche^  2s.  3.60 

Boites   plates,    1   lb.,   douz.    .  1.90 

Boites  rondes,  2  lbs,  douz.    .  2.30 

Boites,  2%s 4.00  4.50 

Pruneaux    Lombardie    .     .   2.00  2.20 
Prunes,   Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.45 

"         Reines-Claudes     (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises.  2s 4.70 

Framboises,  2%s 

Fraises,  2s 4.65 

LEGUMES 
Asperges   (americaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 4.50  4.85 

Asperges  importers,  2%s..  4.85  5.25 
Asperges    (pointes)    cana- 

diennes 5.50  6.00 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .   1.85  2.10 

Feves,  Refugee 2.00  2.10 

B16-d'Inde    (2s) 1.65  1.70 

Betteraves,   2  lbs 1.00 

Carottes  (tranches),  2s.  .  1.45  1.75 

Bl^d'Inde   (en  <5pis)   gal.   .   7.00  7.50 

Epinards,  3s 2.85 

Epinards,  Can.   (2s) 1.80 

Epinards  Californie,  2s  .    .  3.15  3.50 

Tomates,  Is 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,  2%s 1.85  1.90 

Tomates,  3s 2.15 

Tomates,  gallons 6.00  7.02$ 

Citrouille,    2%s.    (douz.)    1.10 

Citrouille,  gallon  (douz.)   3.25 

Pois,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June   ....     1.92$  1.97$ 

Pois,  tres  fins,  20  oz 3.00 


Pois,  2s.,  20  oz 1.57$ 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums,     boites     de     %s., 

plates 1.20 

Sockeye,  48,  Is  douz 4.75 

Sockeye,   96,    %s   douz 2.50 

Boites     hautes     de     1    lb. 

caisses   de  4  dz.,  la  dz.     4.00     4.30 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes 2.60 

Pinks,  y2  lb.,  douz 1.37$ 

Pale,  1  lb.,  douz -■-     2.37$ 

Pinks,   y2  lb.,  douz 1.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,  y2  lb.,  plates 1.90 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00     4.60 

Red  Springs,  %  lb 4.00 

White  Springs  (Is) 2.40 

Saumon     Gaspe\     marque 

Niobe"  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates  

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.25     4.50 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     1.90     2.00 
Steak    de    baleine,    1   lb., 

plates 1.90 

Hareng,     imports,     sauce 

aux  tomates 

Hareng,  kippered   .... 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.)    .    . 
Harengs     (sauce    aux    to- 
mates) douz 1.85 

Haddies    (lunch),  %  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25     2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norv6giennes,  la 

caisse  de  100  (%s)    .    .   24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     quality),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  francaises   .    .    .   32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 1.90 


2.25 
3.60 


....     3.25 
2.85     2.90 

....     2.35 


LES    FEVES    SE    VENDENT    BIEN; 

LA    BASE    DU    PRIX    EST 

MAINTENUE 

Feves,  pois.  —  Les  feves  de  la  nou- 
velle  recolte  sont  excellentes  surtout 
celles  des  producteurs  de  la  province 
de  Quebec,  dit-on.  Le  mouvement  est 
stable  pour  la  saison,  et  les  perspec- 
tives d'une  bonne  saison  sont  assez 
Satisfaisantes.  L'influence  des  feves 
japonaises  sur  ce  marche  est  quel- 
que  peu  de  nature  a  rendre  le  prix 
plus  facile,  mais  aucun  changement 
reel   n'a  ete  effectue. 

Feves    canadiennes,   tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.50  5.75 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 5.25 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Lima,     japonaises,     la     lb. 

(suivant  quality)    .    .    .     0.10  0.12 

Lima,    Californie 0.15 


Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 3.50    4.00 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98  livres) 7.00 

Pois   (bleu) 0.08    0.09 

Pois  japonais,  vert,  lb.   .    .  0 

LES  NOIX  SONT  LIVREES  AUSSI 
VITE    QU'ELLES    ARRIVENT 

Noix.  —  Le  mouvement  des  noix 
est  tres  actif,  les  importateurs  de- 
clarent  qu'ils  envoient  leurs  comman- 
des  aussi  vite  qu'elles  sont  recues. 
Le  marche  est  naturellement  fort  et 
I'on  ne  s'attend  pas  a  des  decilns  en 
ce  moment.  Les  nouvelles  noix  en 
ecaille  de  Bordeaux,  sont  arrivees  et 
elles  sont  cotees  de  80  a  82  cents  la 
livre. 

Nous  cotons: 


. 


Amandes  Tarragone,  la  lb.  0.28 

Amandes  (6calees)     Oj 

Amandes   (Jordan)    .    .    .    .   ,...  0.75 

Noix  du  BrSsil,  (nouvelles)    —  0.26 

Noix  du  BrSsil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Chataignes     (canadiennes)    —  0.20 

Avelines  (Sicile),  la  lb.  .   .   0.28  0.30 

Avelines  Barcelone  ....  0.25  0.26 
Noix  Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts   (roties)   — 

Jumbo 0.23  0.25 

Fancy  . " 0.15  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salves  espagnoles,  la  lb.   .  0.29  0.30 

Ecatees   No  1,   Espagnoles  0.25  0.26 

Ecalc5es  No  1 0.16$  0.18 

EcalSes  No  2 0.14 

Peanuts   (salves)  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassSes,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32    0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32    0.3J 

Pecans,     Nouvelle-OrlSans, 

No  2 0.21    0.2- 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.61 

Noix  (Grenoble) 0.29    0.3! 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)  0.23    0.2 

Noix   (6cal£es) 0.9 

Noix   (espagnoles)    ....  0.30    0.3 
LE    CORINTHE    ARRIVE;     LES   f 
GUES  AUSSI;    LES  RAISINS 
SONT    FERMES 
Fruits     sees  —  Une     cargaison 
navire   de   corinthe    grec   est  actuel 
ment   en    route  vers   le   port  de  Mc 
real   par   le   paquebot    "Cairgowan" 
elle    devrait    etre    rendue    d'ici   tr 
semaines.       Cette    cargaison    va   ai 
liorer   la   situation   et   le   prix  d'imF 
tation  sera,  dit-on,  autour  de  20  a 
cents  en  vrac  et  de  23  a  24  certs 
paquets.       Le    mouvement    des   rai; ■ 
est   libre,  et   Ton   s'attend   a  des  1 
plus   eleves.      Bien   que   le  mouverr' 
des  pommes  tapSes  ait  ete  plus  fa<  ■ 
certains    marchands    de    gros   cro ' 
que    la   grosse  demande   pour  I'ex'- 
tation  aura   pour  effet  de  prevent 
decin  des  prix.     Les  pelures  de  k5' 
colte    nouvelle   sont   arrivees  et 
se  wendent   de   2  a  4  cents  plus 
res. 
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Nous  cotons: 

Abricota — 

abs 

incy 

immes  (evaporees)    .    .    .   0.25 
ches  (fancy)   

iced 0.19 

loix 0.20 

and  choix 0.21 

onces  par  paquet  .    .    .  0.16 

ires 

lures  (anciennes) — 

mon 0.46 

ange 0.47 

ron 0.62 

Raisins — 
vrac,  boites  de  25  lbs, 

a  lb 0.18 

iscatels,    2    couronnes    

scatels,  loose,  3  couron- 

les,  la  lb 

scatels,    1   couronne,   la 

b 

epin6  de  choix,  12  onces  .... 
epin6  fancy,  paquets  de 

6  onces   

epin6  de  choix,  paquets 

e  15  onces 0.16 

is  pepins,  paquet  de  11 

nces 0.13J 

is  pepins,  paquet  de  15 

nces 

is  pepins  (fancy) 

is  pepins  (fancy) 

ence,  choisi 

ence,  4  couronnes,  par 

ouches   

anas  (bleached),  bottes 

e  50  lbs 0.16 

inthe,    anc.    enipq.,    15 
laces 0.27$ 

C  inthe    (grec)    en   vrac 

ll^nces 


0.28 

0.32 

0.25$ 

0.26 

0.20 

0.24 

0.24 

0.18 

0.26 

0.47 
0.48 
0.63 


les  de  50  lbs,  loose  .  . 
uets  de  15  onces  .  .  . 
ts.  8  onces  (20  paqts). 


(50  paqts). 
(70  paqts). 


); 


Di 


Pf 


ts.  6  onces 
ts.  4  onces 

3lia,  80  lbs 

onces   

inces,  nouveau 

inthe  de  Calf,    (loose).  0. 
rrants",  Calf.,  paqt.  4e 

onces 0. 

ies  Excelsior,  la  caisse 

?6-10s.) 

tes    Dromadaires     (36- 

)s) 

uets  seulement,   Excel- 

or 0. 

uets  seulement,   Excel- 
or 0. 

es  Dromadaire 

:es  (couche),  boites  de 

lbs 2. 

les  blanches  (boites  de 

,  4  onces)    

es    (boites    de    28,    8 

ces) 

es    (boites   de    12,    10 

ces) 

es  (pour  cuire),  boites 
50  lbs,  la  lb 

uneaux — 

ornie  (boites  de  25  lbs): 


20 
20  $ 
00 
60 
70 


40a 
50s 
60s 

70s 
80s 
90s 
100s 
)-120s 
lures- 
ge  . 
•n  . 
n  . 


0.32 


(boite  de  25  lbs) 


0.23 
0.16 

0.18 

0.14 
0.14 

0.23 

0.18 

0.14 

0.23 
0.18 
0.17 
0.11$ 

0.11$ 

0.20 

0.28 

0.18 

0.16$ 

0.23 

0.23 

2.60 

4.75 

5.00 

0.28 

0.26 

0.32 

0.22 

0.22 

6.25 

7.25 

0.20 

0.20 
0.22 

3.00 

6.40 

3.50 

2.20 

0.14 


0.35 
0.30 
0.25 
0.25 
0.22 
0.19 
0.17 
0.14 

0.45 
0.42 
0.62 


Melange^     cartons     %     lb., 

douz 2.75 

LE    MIEL    EN    SEAL)    MONTE    D'UN 
CENTIN;    LA   VENTE   DU   SIROP 

D'ERABLE   EST  DE   SAISON 
Miel    et    produits    de    I'erable   —    Le 
ton  est  tres  ferme  pour  le  miel  et  le 
prix   des   seaux    de    10   livres   a   monte 
de   1s  a  19  cents.   II   y  a  un  stock  con- 
siderable   dans    cette    province    et    les 
prix   sont   fermement      maintenus    par 
les    apiculteurs.    Le    sucre    et    le   sirop 
d'erable    se    vendent    bien    pour    cette 
saison   de   I'annee,  et  il  y  a   un  appro- 
visionnement    suffisant    pour   repondre 
.   aux  besoins. 
Nous  cotons: 
Sirop  durable — 
Boites  de  13%  lbs  (chacu- 

ne) 

Boites    10    livres,    6    a    la 

caisse,  la  caisse 16.70 

5  gall,  (imperial)  crated 16.60 

Sucre   d'erable    (nominal) 
petits    lots,    caisses    de 

25  lbs  net,  caisse 7.00 

En    caisse    de    six,    mor- 

ceaux  de  5  lbs,  caisse 9.60 

Miel  clover:  — 

Comb   (fancy) 0.30 

Comb   (No  1) 0.26 

En  boites,  60  livres 0.24 

En  seaux,  30  livres 0.25 

En   seaux,   10  livres 0.26 

En  seaux,     5   livres 0.25 

Miel  Buckwheat  —  boites 

ou  barils 0.19 

LE   PRIX    DE    LA   MELASSE   A    MON- 
TE;   LES  SIROPS  SE   VENDENT 

LIBREMENT 
Melasse,  sirops  —  Une  hausse  de  3 
cents  le  gallon  est  en  vigueur  ici  et 
cette  hausse  etait  attendue  depuis 
quelque  temps.  Plusieurs  avaient  ex- 
prime  I'opinion  qu'il  n'y  aurait  pas  de 
baisse  sur  le  prix  de  la  melasse  et  le 
ton  des  divers  facteurs  le  justifiait. 
Le  mouvement  a  ete  assez  tres  actif. 
Le  mouvement  des  sirops  de  ble-d'lnde 
est  encore  lourd  et  la  demande  du  si- 
rop de  canne  serait  considerable  si 
I'on  pouvait  s'en  procurer. 

MELASSES  ET   SIROPS 
Sirop  de  ble-d'lnde: — 
Barils,   environ   700   livres    .     .     0.08.} 

%  baril 0.08* 

Kegs 0.08J 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites   de   10   livres,   caisse   % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites   de   20   livres,   caisse   % 
doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .     2.60 

3  galls.,  seau  38%  liv.,  chaque     3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     6.25 

Sirop  de  bl^-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  & 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne   (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,   2   douz.,   a   la 

caisse 7.50 

%  barils,  les  100  livres  ....  10.25 


Barils,  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).     4.80 

M61asse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'Be  de  Montreal — 

Puncheons 0.98     1.03 

Barils 1-01     1.06 

%  barils 1.03    1.08 

Melasses  Antigoa — 

Puncheons 103 

Barils 1.06 

Demi-barils • 1.08 

LA  LISTE  DES  EPICES  TRES 
FERME;  LA  CHICOREE  A 
BAISSE 
Epices  —  Avec  une  demande  acti- 
ve, les  prix  de  presque  toutes  les  epi- 
ces se  sont  bien  maintenus  et  quel- 
ques  item  de  la  liste  sont  tres  fermes. 
Les  poivres  blancs  sont  fermes  au- 
tour  de  40  cents  pour  I'importateur  et 
lorsque  le  change  et  les  droits  sont 
payes,  le  prix  approche  facilement  50 
cents.  La  creme  de  tartre  est  a  la 
hausse  et  plutot  rare.  Les  epices  a 
marinades  sont  a  la  hausse  et  se  ven- 
dent de  28  a  30  cents.  La  chicoree 
canadienne  a  baisse  a  20  cents  la 
livre. 

Allspice 0.20     0.22 

Cassia 0.32     0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35     0.40 

Clous 0.60     0.70 

Creme  de   tartre    (franchi- 
se, pure) 0.80 

Chicoree    canadienne     0.20 

AmeTicaine  (high  test)  .    .   0.80     0.85 

Gingembre 0.29 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

maique) 0.31 

Macis 1.00 

Epices  m«§langees    ....  0.30     0.32 
Muscade,  entieres    ....  0.60     0.70 

Muscade,  moulue 0.65 

Poivre  noir 0.38     0.40 

Poivre  blanc 0.50     0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35     037 
Epices  a  marinades  ....  0.25    0.27 

Paprika 0.65     0.70 

Turmeric 0.28     0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en    poudre)  1.00     1.10 
Graine    de    cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi   (carraway)   holl.  no- 
minal     0.30     0.35 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle.  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35     0.40 

Graine    de   celeri,    en   vrac 

(nominal) 0.75     0.80 

Noix    de    coco     filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21     0.28 

Piments  .entiers 0.20     0.22 

LES  GRAINS  SE  VENDENT  PLUS 

CHERS;  PAS  DE  CHANGEMENT 
POUR  LE  FOIN 

Foin  et  grain  —  Les  prix  restent 
sans  changerrrent  pour  le  foin,  et  les 
cultivateurs  vont  pour  le  moins  es- 
sayer  de  faire  monter  les  prix.  Qu'ils 
y  reussissent  est  une  autre  question. 
La  demande  n'est  pas  considerable 
dans  le  moment.  Des  avances  ont  Ste 
faites  au  cours  de  la  semaine  sur 
I'avoine  et  I'orge  et  la  premiere  de- 
vrait  etre  plus  facile.  Le  transport 
est,   dit-on,    plutot    difficile. 


60 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  31  octobre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  44 


L'Oleomargarine  3  XXX  se  vend  sur  son 

propre  merite 

Vous  n'avez  pas  besoin  d'offrir  I'Oleomargarine  3  XXX  comme  remplacant  du  beurre, 
pour  la  table  ou  la  cuisine.  C'est  un  produit  appetissant,  pure  et  satisfaisant  qui  SE 
VEND  SUR   SON   PROPRE   MERITE. 

L'Oleomargarine  3  XXX  est  faite  d'huiles  pures,  choisies  avec  soin,  de  lait  pasteurise 
et  de  creme,  de  saindoux  de  haute  qualite  et  de  sel,  sous  la  surveillance  severe  du 
gouvernement. 

^P  Les  epiciers  se  rendent  de  plus  en  plus  compte 

que  cela  paie  de  vendre  I'Oleomargarine  3  XXX. 

Les  clients  I'aiment. 


La  vignette  ovale  "sup- 
prime  le  probleme  de 
I'achat." 


L'etiquette  Ovale  d'Armour  resoudra  votre  "probleme  de  la  vente."  Ecrivez 
a  notre  succursale  la  plus  proche  de  chez  vous  au  sujet  de  la  vente  des  pro- 
duits  d'Armour,  ou  ecrivez-nous  directement. 


ARMOUR^COMPANY 


Bureaux-chefs   et   cuisine: 

HAMILTON, 
ONTARIO. 


Maisons  succursales: 

TORONTO  MONTREAL 

SYDNEY,    N.E.  ST.  JOHN,   N.B. 


Une  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand  qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles  Renuall. 

POUR  L'AUTOMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire  a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES,  tidied. 

Successeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 


indsor 


Modem 
Canada 

LE  SEL  DE  TABLE  WINDSOR 

est  prepare  dans  l'usine  la  plus  moderne  de 
I'Amerique;  ce  n'est  rien  que  du  sel  —  du  sel 
propre,  pur  —  que  vos  clientes  connaissent  et 
emploient. 

The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


. 
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Feves   au   Lard 

(a  la  sauce  aux  tomates) 

Marque  Simcoe 


Vous  pouvez  commander  les  feves  au  lard  de  la  marque  Simcoe  en  grande 
quantite  sans  crainte  qu'elles  ne  restent  sur  vos  tablettes. 

C'est  un  mets  qui  fait  partie  du  menu  ordinaire  de  toutes  les  families.  C'est 
un  aliment  riche  en  proprietes  nutritives  et  un  excellent  remplacant  de  la 
viande. 

Vous  y  gagneriez  a  prendre  en  stock,  a  mettre  en  etalage  et  a  pousser  la  vente 
de  cette  marque  populaire. 

Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros. 


DOMINION  GANNERS  LIMITED 

Hamilton,  Canada 
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IRitesbape ! 

Les  plats  vendus  sous  cette  marque  de  fabrique  veu- 
lent  dire  pour  vous  des  ventes  faciles 

CAR  COMME  VOUS  LES  VENDEZ  AVEC  VOTRE 
MARCHANDISE,  ILS  NE  VOUS  COUTENT  RIEN. 

Avec  ces  plats  vous  avez  toutes  les  dimensions  au  choix: 
de  1  2  a  10  lbs. 

Votre  marchand  de  gros  peut  vous  les  vendre  ou  adres- 
sez-vous  a  la 


VICTORIA  PAPER  &  TWINE  CO.,  LTD. 


Manufacturiers  et  distributeurs  en  gros 

370-380-382  RUE  NOTRE-DAME  OUEST 
MONTREAL 

Succursale  a  Toronto,  Winnipeg  et  Halifax 

La  seule  ligne  complete  de  y2  a  10  livres. 


ty/ie  ONLY 
COMPLETE 

LINE 
y*4ol0LBS. 


m 


E 


The  Oval  Wood  Dish  Co. 

m  axu  FAcruaeras 
Tupper  Lnlce     N.Y. 


w 


THE   HOME    OF       ^      ■    jt^-i 
THE  RITESHAPE  ,'.5ir 

IN  THE  HEART OFTHE  AD! RONCACKS 
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CONFITURES  et 
MARMELADES 

St=Williams 


Des  produits  garantis  purs  et  fa  its  des  meilleurs  ingredients.  La 
satisfaction  qu'ils  donneront  a  votre  clientele  sera  pour  vous 
une  source  ininterrompue  de  profits  par  les  VENTES  REPE- 
TEES  qu'ils  vous  f eront  faire. 

L'empaquetage  de  la  saison  nouvelle  est  pret  pour  le  commerce. 
Vous  y  gagneriez  a  donner  votre  commande  immediatement. 


|St- Williams  Fruit  Preservers,  Limited 

Simcoe    et    St.    Williams,    Ont. 


ijktamaLZ*. 


Maclure  &  Langley,  Limited 


MONTREAL   1 


Distributeurs 
TORONTO 


WINNIPEG 
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Les  Balais  que  vous 
Vendez  vous  donnent-ils 
un  Profit 
Raisonnable? 


Si  non,  vous  ne  vendez  pas  des  balais  faits  avec    le  meilleur  ble  d'Inde  a  balais  sur  le  marche. 

Si  vous  tenez  a  vous  proteger  contre  la  hausse  continuelle  de  la  matiere  premiere,  ecrivez-nous 

immediatement  et  votre  commande  d'essai  sera   acceptee  a  des  prix  qui  feront  surement  votre 

affaire. 

Nous  apportons  une  attention  toute  speciale  aux  commandes  par  la  poste.     Le  fait  de  vendre 

directement  aux  marchands  nous  permet  de  leur  offrir  des  prix  qui  leur  laissent  une  BONNE 

MARGE  DE  PROFITS. 

Pour  s'en  convaincre,  vous  n'avez  qu'a  ecrire  a  la 

FABRIQUE  DE  BftLAIS  DE  GRANBY 

GRANBY.  Que. 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


i  IZZSm«««w 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frals 
Pondus  et  Plume 

Demanded  par 

P.   POULIN   &  CJE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri6taire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Americain, 

$3.00,   $3.50   et 

$4.00   pa 

p  jour. 

Arthur    Brodeur, 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialities: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne  Kola 


Cldre   Champagne 

Cldre  de  Porv.me 

Eau  Minferaie 

Fralse 

Orange 

Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  ESSH9SS 


LASALLE  256 


Les 

Fari 

nes 

Preparers 

et 

I'Avoine 

rou 

ee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en 
vrlez    les    placer 
votre   magasln. 

demande,  et  vous  de- 
blen    en    vue    dans 

BRODIE 

Montreal. 

&  HARVIE,  Limited 
Teleph.  Main  436 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TBOIS-RIVIERES 
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Vendez-vous  des 


CONFITURES  aux 


FRAISES, 

FRAMBOISES, 

PECHES, 

PRUNES, 

GROSEILLES. 


de  la  GELEE  DE  GADELLES  ROUGES 
du  CATSUP 
du  SIROP  D'ERABLE 
du  SIROP  DE  TABLE 


Si  oui,  la  qualite  et  la  purete  de  nos    produits  devraient  vous  inciter  a  les 
acheter  pour  les  offrir  ensuite  a  votre  clientele. 

Les  prix  auxquels  nous  vendons  nos    produits    sont    assez    raisonnables 
pour  laisser  au  detaillant  une  BELLE    MARGE  DE  PROFITS. 

Le  meilleur  moyen  de  connaitre  nos  produits,  c'est  de  nous  ecrire,  et  des 
renseignements  complets  vous  seront  envoyes  par  le  retour  du  courrier. 

Old   City   Manufacturing    Co.,    Reg'd 

Quebec,    Que. 


En   ecrivant  aux  annonc 
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Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir               —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge               —  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 

Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Mentbe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 
Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 

Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Th6s  etc.,  etc. 

PRIX  SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL   OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Contre  le  mal  de  tete,  la  nevralgie,  etc., 
recommandez    les 

Poudres  Nervine  MATHIEU 

Tout  le  monde  connait  ce  remede  in- 
offensif  et  souverain,  et  vous  consta- 
terez  que  vos  clients  apprecieront  le 
fait  que  vous  leur  conseillez  d'en 
faire  usage. 


POUDftES  NERVINES 

De  MATHIEU 

Pour  lousles  Manx  delete  et  Nevralae 

IS- 


Un  grand  norabre  d'^piciers  font  des 
profits  suppl^mentaires  en  vendant 
ces  poudres.  Adressez-nous  une  com- 
mande  et  commencez  vous-meme  a 
prendre  votre  part  de  ces  profits 

La  CIE  J.  L.  MATHIEU 

PROPRIETAIRE. 

SHERBROOKE,     ...     QuS. 


L'Allumette  qui  satisfait  toujours 

Silent   Five         \ 
d'Eddy  j 

S'AIIume  silencieusement 
Ne  renferme  pas  de  poison 
Ne  devient  pas  incandescen- 
te  apres  avoir  ete  allumee. 


Un  produit  d'Eddy  perfectionne  par  une  experience  da- 
tant  de  plus  de  soixante  ans  dans  la  fabrication  des 
meilleures  allumettes. 

Vous  pouvez  en  toute  confiance,  recommander  les  Si- 
lent Five  d'Eddy.  Ce  sont  des  allumettes  qui  assurent 
des  ventes  repetees. 

Essayez  un  etalage  d'ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE 
D'EDDY.  Toutes  les  menageres  reconnattront  les 
grands  avantages  de  ces  ustensiles  de  menage  legers 
et  ne  coulant  pas. 

THE 

E.  B.  EDDY  CO.,  LIMITED 

HULL,     CANADA. 


La  Le  La 

Qualite     Service    Demande 

Font  que  nos  lignes  de  Biscuits 
et  Bonbons  sont  d'une  valeur 
exceptionnelle  pour  tout  mar- 
chand  qui  les  tient  en  magasin. 

Essayez-nous  pour  votre  pro- 
chaine  commande. 

Demandez-nous  notre  plus  r£- 
cente  liste  c?ui  vous  donnera 
une  idee  des  lignes  que  nous 
manufacturons. 

Nous  accueillerons  avec  plaisir 
vos  demandes  d'informations. 

The  Montreal  Biscuit 
Company 

Manufacturiers  de 
Biscuits  et  Confiseries 

Montreal. 
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De  bonnes  raisons  pour   lesquelles  vous 
devriez  pousser  la  vente 

Des  Prod u its  de 

MACARONI 


DE 


C  ATELLI 


— lis  ne  sont  faits  qu'avec  le  meilleur  ble 
dur  canadien  —  sans  I'emploi  de  matiere  colo- 
rante  (jaune).    Ms  sont  absolument  purs. 

— lis  possedent  une  plus  grande  valeur 
nutritive  que  celle  de  la  plupart  des  produits 
que  vos  clients  mangent,  etant  presque  deux 
fois  aussi  nourrissants  que  les  oeufs,  la  creme, 
le  poulet  et  le  pain. 


— lis  sont  propres  —  faits  dans  une  fabri- 
que  irreprochable  sous  tous  rapports  ou  Ton 
trouve  les  meilleures  machines  appropriees 
pour  I'usage  auquel  on  les  destine. 

— Ms  vous  arrivent  et  vous  les  vendez  a 
vos  clients  dans  des  cartons  a  I'epreuve  de  la 
poussiere,  assurant  la  proprete  et  eliminant  le 
gaspillage. 


— Vos  clients  tiennent  a  les  avoir  —  nos  annonces  sont  publiees 
continuellement  dans  les  quotidians,  les  magazines  et  les  journaux 
d'agriculture.  Partout  ou  Ton  voit  les  cartons  Catelli  dans  votre  ma- 
gasin,  c'est  comme  si  de  vieux  amis  se  rencontraient  —  et  les  ventes 
ne  sont  pas  lentes  a  se  faire. 

Tenez  toujours  un  stock  complet  des  produits  Catelli  et  voyez  a 

ce  qu'ils  soient  bien  etales  dans  votre  vitrine,  sur  vos  comptoirs  et  sur 

vos  tablettes. 


Ces  produits  aident  a  faire  un  revire- 
ment  rapide  de  votre  capital  et  vos  pro- 
fits sont  plus  considerables. 


Voici  la  couverture  du  li- 
vre  de  recettes  que  nous 
envoyons  gratis  a  vos 
clients. 


Ecrivez-nous    pour 
plus   de    renseignements 
et  au  sujet  de  notre  livre  de 
recettes  gratis. 


LA  CIE  C.  H.  CATELLI,  Limitee 


MONTREAL 
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LES 

Feves    aii    Lard 
de   CLARK 

a  la  sauce  aux  tomates,  Chili  ou  sans  sauce  sont  aussi  populaires  que  jamais 
cnez  le 

PUBLIC  CANADIEN 

FAITES    AXJ    CANADA 

par  des  Canadiens  et  combinant  la  meilleure  qualite  a  la  meilleure  reputa- 
tion, ce  sont  de  beaucoup  les 

PLUS  FACILES  A  VENDRE 

VOYEZ  NOTRE  LISTE  "D'AUTRES  BONS  PRODUITS". 

W.  Clark,  Limited  ^m.  MONTREAL 


PROFITS  DES  ALIMENTS  MARINS 


Une  r6cente  analyse  officielle  dn  Gouvernement  a  prouve"  que  les  aliments  marins  de 
la  Marque  Brunswick  6taient  supe>ieurs  en  quality  et  en  "calories"  alimentaires  a  ceux 
de  n'importe  quelle  ligne  imported. 

Songez  quel  puissant  argument  de  vente  vous  avez  la,  M.  le  Marchand. 

Les  aliments  marins  de  premiere  qualite"  comme  ceux-ci  accroiteront  vos  profits  en  aug- 
mentant  le  chiffre  de  vos  ventes  d'aliments  marins  et  en  attirant  a  votre  magasin  la 
meilleure  clientele. 

Preparez-vous  des  maintenant  pour  la  grosse  demande  du  temps  froid  pour  des  produits 
alimentaires  marins.  Prenez  en  stock  ceux  de  la  marque  "Brunswick" — ils  vous  donne- 
ront  satisfaction  ainsi  qu'a  votre  clientele. 


CONNORS  BROS.,  LIMITED 

Black's  Harbor,  N.-B. 
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Essences  Culinaires  de  Jonas 


LES  ESSENCES  QUI  SE  VENDENT  PARTOUT  ET  TOUJOURS 


JONAS' 
TRIPLE 

CONCENTRE 


DIPLOMA  AWARDED  BY 

THE  CUUNCIL  OF  HOTS 

AND  MftNU'  HCTUDE: 

PREPARED  SV 

Henri  Jonas  bC£ 

MONTREAL 

MEW   YCPKj 


1  oz. 


2  oz. 


Prix  par 
Grosse 

12  00 


22   80 


JONAS' 
ROYAL 

QUINTESSENCE 


Prix  par 
Grosse 


28  00 
30  00 
52  50 
92  50 


8  oz.  carre  92  50 


" SOLUBLE " 


EXTRACT 


j,,  FLAVOR  ^ 


2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 

16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

11  40 
21  00 
39  00 
69  00 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


EXTRACT  OP 

VANILLA 


HENRI /ONAScVCO 


2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 

16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

27  60 

48  00 

90  00 

174  00 


" ANCHOR  " 
PUR 

CONCENTRE 


Prix  par1 
Grosse 

14  40 
25  80 
43  20 
86  40 


" LONDON  " 


Prix  par 
Grosse 

1  oz.  "London"  7  SO 

2  oz.  "        11  40 


Prix  par 
Grosse 


Essence 
Parisienne 


27  60 


Essence 
de  Cafe 


34  80 


" GOLDEN 

STAR  " 

Double  Force 


m 

^  i 

EXTRACTS 

DOUBLE 
STRENGTH 

HENRI  JONW  i  Ca 

s 

2  oz. 

4  oz. 

5  oz. 
16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

11  40 
21  00 
39  00 
69  00 


ESSENCE  A  LA 

MESURE 

pour  les  confi- 

seurs 

Essence 
a  la  livre 

Ext.  1  25 

X  1  60 

XX.  2  00 

XXX  2   50 

XXXX  3  00 

XXXXX  3  50 

XXXXXX  4  00 


Essences  de  Jonas,  en  bouteilles,  Jarres,  Barillets  et  Barils  pour  Confiseurs,  Fabricants  de  Creme 
a  la  Glace,  Etc.,  Etc.  Prix  $8  a  $24  le  gallon,  suivant  qualite.  Qualites  Speciales  et  Prix 
Speciaux  par  Contrat. 

HENRI  JONAS  &  CIE 


FABRICANTS 
MAISON    FONDEE    EN    1870 


173  a  177  Rue  Saint-Paul  Quest 


MONTREAL 


En   ficrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


70 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  31  octobre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  44 


Renseignements   de   Trois-Rivieres   et 

d'Arthabaska 


BUREAU    D'ENREGISTREMENT. 
CITE   ET  DISTRICT  DES  TROIS-RIVIERES. 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREMENT 
D'ARTHABASKA 


Du  20  au  25  octobre  1919. 


Vente— J.  A.  Richard  a  Mme  Eugenie  Richard,  p.   370,   Ste- 

Victoire,  $2,000,  payees. 
Vente— Georges  Pelletier  a  Joseph  Nadeau,  p.  676,  Tingwick, 

$3,000,  payees. 
Vente— J.  Ernest  Gagnon  a  Germain  St-Pierre,  p.  e.  54-460  et 

autres,  Ste-Victoire,  $2,800,  $1,500  a/c. 
Obligation— Edouard   Trepanier  a  Frangois   Manseau,   Va   est 

209.  Bulstrode,  $2,000. 
Obligation — Arthur    Boilard    a    Mme    Marie    E.    Bisson,    666, 

Bulstrode,  $2,000. 
Vente— Adolphe  Girouard  a  Arthur  Roux,  p.  211,  Princeville, 

$450,  $100  a/c. 
Vente— Omer  Nolette  a  Jean  Goulet,  p.  18,  19  et  20,  Sainte- 

Helene,  $1,325,  $1,000  a/c. 
Mariage — Cyprien  Dupuis  a  Mme  Rosee  Roherge,  separation 

de  biens. 
Vente— Emile  Laroche  a  Alcide  Laroche,  7  Tingwick,  $2,500 

payees. 
Obligation — Alcide    Laroche    a    Alphonse    Moreau*    6 
Tingwick.  $2,200. 
Vente — Georges    Beauchesne    a    Romeo    Simoneau,    p.    n.    e. 

448,    St-Paul,    $1000,   $500   ac. 
Vente— Albert    Tousignant     a   Georges     Beauchesne,    238     et 

autres,  St-Christophe,  $12,000,  $2,000  a/c. 
Obligation — Zephirin    Dupont    a    Hormisdas    Provencher,    p. 
343,280  et  %   n.  o.  279,   St-Paul,  $1,000. 

Vente— Octave   Pinard   a  Donat   Pinard,   1009   et  1010,   Ting- 
wick,  $2,500,    $1,125   ac. 


et    7, 


RAPPORT   DE   LA  SEMAINE   FINISSANT   LE 
25  OCTOBRE   1919. 


Arthabaska. 


ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE. 


Jos".  Vachon  vs  Corp.  Village  de  Robertsonville,  Robertson- 
ville,  $1,000.00. 

Alex.  Renaud  vs  Robert  Gervais,  de  Plessisville,  $159.20. 

Telesphore  Dion  vs  Evariste  Champagne  et  al.,  de  Saint- 
Samuel,  2eme  classe. 

Henri  Lemire  vs  Zacharie  Lemire,  de  L'Avenir,  reddition  de 
compte. 

P.  Rod.  Baril  vs  Charles  Mailly,  de  St-Pierre  les  Becquets, 
$206.10. 


ACTIONS  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 


Joseph  Houle  vs  Etienne  Beaulieu,  de  St-Rosaire,  $30.00. 

Paul  Duchaine  vs  Ed.  Nadeau  et  Ph.  Nadeau,  de  St-Rosaire, 
$26.00. 

Paul  Duchaine  vs  Edouard  Nadeau,  de  St-Rosaire,  $68.00. 

Alcide  Laroche  vs  Joseph  Charest,  de  St-Medard  de  War- 
wick, $50.00. 

Canadian  Rattan  Chair  Co.  vs  Jos.  J.  A.  Chartr6,  de  Lorette- 
ville.  $76.00. 


JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 


Dame  R.  L6tourneau  vs  Imperial  Chrome,  Black  Lake,  juge- 
ment  contre  la  dSfenderesse  pour  $200;   ace.  de  travail. 

Alfred  Turcotte  vs  Hercule  Durand,  jugement  contre  le  d£- 
fendeur  pour  $100.84. 

Hector  Desilets  vs  J.  Ernest  Houle,  de  Victoriaville,  juge- 
ment contre  le  defendeur  pour  $100.00  et  interets. 

Fonderie  de  Plessisville  vs  F.  J.  Lavoie,  de  Glendyne,  juge- 
ment contre  le  defendeur  pour  $236.22. 


JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 


Norbert  Nolin   vs   Louis   Frechette,   de   St-Rosaire,  jugement 

contre  le  defendeur  pour  $71.25. 
J.   Timmermans  vs  L.  Paradis,  des  Trois-Rivieres,  jugement 

contre  le  defendeur  pour  $33.73. 


Semaine  du  21  au  27  octobre. 


JUGEMENTS   EN   COUR   SUPERIEURE 

Arthur  Lesage,  St-Leon  le  Grand,  vs  Henry  L.  Auger,  Mont- 
real, $23.46. 

Dame  Lea  Dubeau,  St-Alexis  des  Monts,  vs  Joseph  McMur- 
ray,  du  meme  lieu,  frais  d'une  action  de  quatrieme  classe. 

Urgel  Demers  vs  Charles  Linteau  et  Pierre  Pellerin,  Trois- 
Rivieres,  $12.50. 

Ulderic  Carignan  vs  Louis  St-Pierre  et  The  Canada  Iron 
Froundries  Ltd.,  tiers-saisie,  $149.00. 

P.  A.  Gouin  vs  Emile  Pronovost,  Trois-Rivieres,  $112.00. 

Norbert  Tessier,  St-Ignace  du  Lac,  vs  Stanislas  Caisse,  St- 
Michel  des  Saints,  $117.34. 

Victor  Bourassa,  Grand'Mere,  vs  J.  F.  Lacombe,  Shawinigan 
Falls,  $215.67. 

Jos.  E.  Trudel  vs  J.  B.  Lemieux  et  La  Corp.  de  la  paroisse 
de  St-Roch  de  Mekinac,  tiers-saisie,   $60.00. 

P.  A.  Gouin,  Trois-Rivieres,  vs  Ludger  Duhaime,  Louiseville, 
$464.50. 

Arthur  McKenzie,  Riviere  aux  Rats,  vs  Alexandre  Dauphi- 
nais,  Trois-Rivieres,  $100.|00. 


JUGEMENTS   EN   COUR   DE  CIRCUIT 


Boudreau  &  Rivard  vs  Hor.  Carignan,  $6.40. 
Boudreau  &  Rivard  vs  C.  E.  Dufresne,  $14.40. 
A.  Labissonniere  vs  Ones.  Dupuis,  $13.65. 
Elzear  Lacerte  vs  Edmond  Roberge,  $4.20. 
F.  X.  Arcand  vs  Damase  Petit,  $25.00. 
Ulderic  Carignan  vs  Alphonse  Paquin,  $58.25. 
J.  Lapierre  vs  Hormisdas  Arseneault,  $30.00. 
Josephine  Campeau  et  vir.  vs  John  Morton,  $50.00. 
Joseph  A.  Jutras  vs  Arthur  Bornais,  $60.00. 
J.  O.  Lenneville  vs  Omer  Fortier,  $25.15. 
Charles  Winter  vs  Thomas  Veillette,  $15.50. 
J.  P.  Lord  vs  Paul  Gagnon,  $5.00. 


BUREAU 


D'ENREGISTREMENT    DE    LA    CITE    ET    DU 
DISTRICT    DES   TROIS-RIVIERES. 


Semaine  du  21   au  27  Octobre. 


Quittance   partielle — Norton  Perkins  a  Major  Guy  Boyer. 

Obligation — W.  Beauprg  a  W.  Boucher  et  al. 

Vente — N.  Beauchesne  a  J.  Matteau  et  al. 

Quittance — J.   Turner  a   L.   Turner. 

Obligation — Arthur    Savard    a    Joseph    Levasseur. 

Quittance — Dr  J.  A.  Hall  a  Arthur  Savard. 

Vente — Athanase  Roy  a  Jos.  Beaubien  et  ux. 

Vente — P.  B.  Dumoulin  a  Octave  Hubert. 

Transport — Jos.   Thibaudeau   a  Dme   J.   N.   Bourassa. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Marc  D.  Parizeau. 

Quittance — Dme   Cyprien  Peltier  a  Vve  Henri  Morency. 

Quittance — Guil.   Courtois  Peltier  a  Vve   Henri  Morency. 

Quittance — Ursulines  de  Trois-Rivieres  a  Athanase  Roy. 

Dissolution — Lefebvre   et   Marchand. 

Obligation — Jos.  Allard  a  Delle  M.  A.  Dauplaise. 

Vente — Maurice   Isabelle   a  Wellie   Boucher. 

Obligation — Wellie   Boucher   a   Philias   Vincent. 

Obligation — Dme  A.  Lemay  a  Dme  E.  Gagnon. 

Quittance — Delle   Claire  Germain  a  Severin  Paquet. 

Quittance — Philias  Vincent  a  Dme  A.  Lemay. 

Vente — Onias  Gelinas  a  Alberic  Bellemare. 

Quittance — Isaie  Gelinas  a  Gustave  Gelinas. 

Vente — Philemon  Gosselin  a  A.  E.   Guillemette. 

Quittance — Shaw.  Water  and  Power  a  Vve  Thomas  Page. 

Vente — Leopold   Girard   a   Louis   Baril. 

Vente — Moise  Chamberland  a  Ferdinand  Gauthier. 

Vente— The  Shaw.  W.  and  P.  Co.  a  Alfred  Ayotte. 

Vente — Dme   Gideon   Perreault  a  Harry  Marchand. 

Quittance — Seminaire  des   Trois-Rivieres  a  Am6de  Mailniot. 

Vente — Succ.   Alex   Houliston  a  Laur^at  Dore'   et  Dme  Nap 

Denis. 
Obligation — F.  X.  Vanasse  a  Theode  Garceau. 
Obligation — J.  H.  Giroux  a  Gelinas  &  Jourdain. 
Quittance — Dame  F.  F.  Farmer  a  F.  X.  Vanasse. 
Declaration  sociale — Aboud  &  Freres. 
Transport — Pierre  Poudrier  a  F.  X.  O.  Bertrand. 
Vente — A.  E.  Guillemette  a  Hermil  Vezina. 
Quittance — The  Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Nap.  Boucher. 
Obligation — Dame  Valere  Pouliot  a  Honor6  Dore". 
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LA  CONSTRUCTION 


CAP    DE    LA    MADELEINE 

Logements  de  $5,000  au  Pont  do 
St-Maurice,  pour  Eudore  Deshaies, 
157  Boulevard  St-Louis,  Trois-Rivie- 
res. 

GOATICOOK 

Moulin  a  scie  de  A.  H.  Cummings 
&  Sons,  detruit  par  le  feU.  Pertes: 
$12,000.  On  reconstruira  bientot  au 
cout  de  $5,000. 

JOLIETTE 

Echange  pour  la  Compagnie  du  Te- 
lephone Bell,  118  rue  Notre-Dame 
Otfest,  Montreal.  Des  soumissions 
sont  demandees. 

LAC   DES   ANGLAIS 

Itemise  a  voitures  de  la  Quebec 
Central  Ry.,  Sherbrooke,  endommagee 
par  le  feu.  Pertes:  $10,000.  On  re- 
construira iittmediatement  au  cout  de 
Jd.000. 

LA    TUQUE 

Hotel  pour  Alfred  Riberdy.  L'archi- 
tecte  n'est  pas  encore  nomme\  Cet 
hotel  coutera  $15,000  et  les  travaux 
devront  commencer  cet  automne.  Ce 
sera  un  edifice  de  40  chambres. 

LIMOILOU 

Residence  de  $4,000,  sur  la  3eme 
Avenue  et  lOeme  Rue,  pour  Wilfrid 
Willard.  On  'est  a  faire  les  fondations. 

LOTBINIERE 

Cheinin  en  macadam  de  $31,697, 
pour  le  compte  du  conseil  municipal. 
M.  Emile  Paquin,  de  Deschambault, 
ichetera  les  materiaux  n6cessaires. 

LAUZON 

Residence  de  $5,000,  sur  l'avenue 
lotrel,  pour  Georges  Therrien,  rue 
Eraser,  Levis. 

MONTREAL 

Rallonge  a  une  ecurie,  221  rue  Pre- 
bntaine,  pour  Napoleon  Senecal,  qui 
'adressera  au  conseil  de  ville  pour 
ibtenir  la  permission  de  construire 
me  addition  de  10  stalles  a  son  <5cu- 
ie. 

Residence  de  $3,000,  3230  rue  Dro- 
et,  pour  John  Walsh,  3230  rue  Drolet. 
^e  proprietaire  fera  tout  le  travail  a 
a  journee  et  il  achetera  les  mate- 
iaux  qu'il  lui  faut. 

Plain-pieds  de  $13,000,  sur  la  rue 
jienoit,  pour  Georges  St-Germain,  80 
ue  St-Gabriel.  L'entrepreneur  accor- 
era  des  sous-contrats  et  il  a  besoin 
e  certains  materiaux. 

2  residence  de  $6,000  chacune,  sur 
avenue  Draper,  pour  H.  H.  Pick  & 
ons,  335  boulevard  D<§carie.  La  bri- 
ne, le  bois,  les  garnitures  interieu- 
■s,  la  quincaillerie  ne  sont  pas  en- 
ire  achetes. 

Fabrique  de  chaussures  en  caout- 
iouc  etc.,  de  $200,000,  pour  la  Mount 
oyal  Rubber  Co.,  dans  la  partie 
>rd.  L'on  n'a  pas  besoin  de  mate- 
aux. 

Residence  de  $5,000,  sur  l'avenue 
'•aper,  pour  H.  H.  Picks  &  Sons,  335 
•ulevard  D6carie,  qui  sont  sur  le 
arche   pour    de   la    brique,    du    bois 

la  quincaillerie   et   du  ciment 
<•  logements   de  $12,500,   sur  la  rue 
■noit    pour  Geo.  St-Germain,  80  rue 
■GabriRl     [,:1    brjgu*,    le    bois    et    la 


quincaillerie  ne  sont  pas  encore  ache- 
tes. 

4  residences  de  $6,000  chacune  sur 
l'avenue  Beaconsfield,  pour  Richard 
Ryan,  713^  avenue  Atwater.  Le  pro- 
prietaire  accordera  des  sous-contrats 
et  il  demande  des  prix  pour  de  la 
brique,  du  bois,  du  ciment  et  des  ma- 
teriaux. 

Residence  de  3  plain-pieds  de 
$3,000,  sur  la  rue  St-Hubert,  pour 
Alexandre  Deschamps,  1162  rue  St- 
Hubert,  qui  a  besoin  de  brique  et  de 
ciment. 

Edifice  a  bureaux,  a  ville  St-Pierre, 
pour  la   Consumers  Glass   Co.,  Ltd. 

Hopital  pour  le  eoiiipto  du  gouver- 
hement  provincial.  MenibreH  du  co- 
mite:  Dr  Gordon  S.  Mundie,  660  rue 
Sherbrooke.  Dr  C.  M.  Hindis,  Dr  Des- 
loges  et  Dr  Page.  Cet  hopital  est  des- 
tine aux  epileptiques. 

Additions  et  extension  a  un  edifice 
ii  bureaux.  $20,000,  sur  la  rue  Ste-Ca- 
therine  Ouest,  pour  la  Guaranteed 
Pure  Milk  Co.,  Ltd.,  875  rue  Ste-Ca- 
therlne  Ouest.  Le  travail  sera  fait  a 
la    Joumee    et    l'on    n'a    pas    besoin    de 

materiaux  pour  le  moment. 

3  plain  pieds  de  $3,000,  sur  la  rue 
Boyer,  pour  ().  Filion,  2310  rue  Boyer. 
Tout  le  travail  sera  fait  a  la  journee 
et  le  proprietaire  a  besoin  de  brique. 
de  bois  et  de  quincaillerie. 

50  residences  de  $60,000.  sur  la 
rue  Desjardins,  pour  l'lion.  Geo.  E. 
Amyot,  de  Quebec.  Architecte:  Alci- 
de   Chausse,    72   rue   Notre-Dame   Est. 

Entrepot  de  $85,000,  sur  la  rue  Par 
thenais,  pour  la  Dominion  Oilcloth 
Ci.,   Ltd.,   1192  rue   Ste-Catherine. 

Modifications  a  quatre  logements. 
$12,000,  sur  l'avenue  University,  pour 
J.  R.  Constantineau.  335  rue  Notre- 
Dame  Ouest.  L'on  n'a  pas  besoin  de 
materiaux. 

Fabrique  de  vetements  de  $250,000. 
pour  L.  A.  Dubrule,  164  rue  McGill. 
Architecte;  Ernest  Cormier,  10  rue 
Cathcart. 

Garage  et  ecuries  ,de  $9,500,  sur  la 
rue  Durocher,  Outremont,  pour  la 
British  American  Oil  Co.,  1090  rue 
Durocher.  Le  travail  sera  fait  a  la 
journee  et  le  proprietaire  a  besoin 
de  brique,  de  ciment  et  de  bois. 

Modifications  a  une  residence,  $20,- 
000,  sur  le  chemin  de  la  Cote-des-Nei- 
ges,  pour  F.  P.  Jones,  307  rue  Stanley. 

Appartement  (8  plain-pieds),  $16.- 
000,  sur  l'avenue  Melrose,  pour  J.  F. 
Parisien,  17  rue  St-Jean.  Le  proprie- 
taire fera  tout  probablement  le  tra- 
vail a  la  journee. 

Residences  de  2  plain-pieds,  de 
$3,500.  sur  la  rue  Honfleur,  pour  Aug. 
Gazaille,  4335  rue  Honfleur.  La  quin- 
taillerire  n'est  pas  encore  achetee. 

4  plain-pieds  de  $4,000,  sur  la  rue 
Casgrain,  pour  Israel  Lefebvre,  2878 
rue  Drolet.  La  brique,  le  bois,  la  plom- 
berire  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas 
•encore  achetes. 

Deux  residences  pour  2  families. 
$5,000  chacune,  sur  l'avenue  Girouard, 
pour  John  H.  Hand,  4865  rue  Sher- 
brooke Ouest.  Le  proprietaire  a  be- 
soin de  certains  materiaux. 

QUEBEC 

Entrep6t,  angle  des  rues  Desfosses 
et  Church,  pour  la  Compagnie  Pa- 
quet  Liniitee,  157-173  rue  St-Joseph. 

Entrepot  pour  l'embouteillage, 
$100,000.  pour  la  Brasserire  Cham- 
plain,  Liinitee,  158  rue  de  la  Couron- 
ftp. 

Residence  de  $5,000,  144  rue  Mont- 


magny,  pour  Honore  Gignac,  144  rue 
Montmagny.  Le  travail  sera  fait  a  la 
journee. 

Modifications  a  une  brasserie, 
$2,000,  sur  la  rue  de  la  Couronne,  pour 
la  Brasserie  Champlain,  Limitee. 

Residence  de  $4,000,  sur  la  rue  La- 
tourelle,  pour  Z.  Marier,  159  rue  La- 
tourelle. 

ST-JEAN-DE-DIEU 

.Modifications  a  l'eglise  (travaux 
d'interieur),  pour  le  compte  de  la 
paroissp.  Architecte:  Pierre  Leves- 
que,    115  rue   St-Jean.   Que. 

ST-JEROME 

Additions  aux  moulins  do  la  Re- 
gent Knitting  Mills,  au  cout  de  $25.- 
000.  Le  proprietaire  fait  le  travail, 
el  il  demande  des  prix  pour  de  la 
briqlie,  du  ciment,  da  bois.  et  de  la 
machinerie. 

Addition  a  la  fabrique  de  la  Domi- 
nion Rubber  System  Co.,  201  rue  des 
Inspecteurs,  .Montreal.  Des  soumis- 
sions  seronl  demandees  bientot.  On 
demande  des  prix  pour  do  la  brique, 
du  ciment,  du  bois  et  de  la  machine- 
rie. 

TROIS-RIVIERES 

Logements  de  $7,000,  rues  Laveren- 
dry  et  Bellefeuille,  pour  Napoleon 
Bernaquez.  La.  brique,  la  plomberie 
et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achetees. 

Residence  de  $6,000,  sur  la  rue  St- 
Louis,  pour  le  Dr  Frederic  Houde, 
rue  Not  re-Dame.  Le  proprietaire  l'oc- 
cupera   et   il  achetera  des  materiaux. 

Extension  a  un  hotel.  $8,000,  sur  la 
rue  Champlain,  pour  Moineau  &  Ri- 
chard,  Hotel  du  Canada. 

Garage  de  $25,000,  rues  Lavlolette 
et  Notre-Dame,  pour  la  Argall  Co., 
Ltd.  Plus  de  details  seront  fournis 
plus  card. 


DEMANDES     EN     SEPARATION     DE 
BIENS 


Adele    Maleoff  vs   Boris   Wilkov. 
Sarah   Elzcovitch  vs  Jacob  L.   Cohen. 
Georgianna  Lavoie   vs  Alfred   Charre- 

tier. 
Mario  Garon,  de  La  Tuque  vs  E.  Tur- 

geon. 


AVIS    DE    DIVIDENDE 


Thomas  Louis  Jean,  un  premier  et 
dernier  dividende  payable  en  no 
vembre,  par  L.  A.  Vezlna,  curateur. 


EN    LIQUIDATION 


LaSalle   Shoe   Co.,   Ltd.,  —  Paquet   & 

Bonnier,   liquidatcurs. 
Can.   Quilling   Co..   Ltd.,  —  Paquet   & 

Bonnier,   liquidateurs. 


CURATEURS 


Albeit  Bourgouin,  de  Ville-Marie, 
—   Vincent  Lamarre,  curateur. 

H.  Patonaude,  Maisonneuve,  —  Vin- 
cent   Lamarre,  curateur. 

F.  R.  Pichette,  de  Quebec,  —  Lefaivre 
&   Gagnon,   curateurs. 

Hector  Pare.  Montreal.  —  A.  O.  Chn- 
lifour,    curateur. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  le  29  octobre  1919. 
II  y  a  eu  au  cours  de  la  semaine 
des  hausses  sur  les  tondeuses  de  bar- 
bier  et  le  prix  des  clefs  (wrenches) 
a  ete  augmente  egalement.  Les  pier- 
res  a  aiguiser  Carborundum  ont  mon- 
te de  prix  aussi.  Le  ton  du  marche 
des  poeles  et  des  accessoires  est  tres 
fort,  les  plaques  etant  difficiles  a  etre 
livrees  et  pour  les  faire  il  est  neces- 
saire  de  reduire  considerablement  les 
stocks  sur  place.  Le  plomb  en  gueuse 
se  vend  aussi  plus  cher  et  cette  haus- 
se  pourrait  affecter  le  prix  de  la  sou- 
dure  —  qui  s'est  affermie  deja  au 
cours  de  la  semaine  —  ainsi  que  les 
produits  du  plomb  manufactures.  Le 
cable  de  coton  est  tres  ferme  et  il 
pourrait  monter.  Les  prix  du  fer  en 
gueuse  ont  monte  d'environ  $2.00  la 
tonne.  Les  plaques  et  les  feuilles, 
surtout  celles  de  fer-blanc  et  la  Ca- 
nada plate  sont  beaucoup  plus  fermes, 
avec  des  augmentations  de  prix  de- 
venues  en  vigueur  pour  les  plaques 
galvanisees  qui  deviennent  rares  dans 
le  moment.  Le  spelter  et  I'antimoine 
sont  marques  plus  chers.  Les  seuls 
declins  de  la  semaine  ont  ete  pour  les 
serrures  a  bon  marche  faits  par  les 
manufacturiers  canadien  et  un  marche 
plus  facile  pour  le  cuivre  en  lingots. 
Le  commerce  est  manifestement  ac- 
tif. 

UNE     HAUSSE     SE     PRODUIT     SUR 
LES  TONDEUSES  DE  BARB1ER 
Tondeurs.   —    Une    base    plus    chere 
est   devenue   en   vigueur   pour   les  ton- 
deuses   de    toilette    "Columbian".       Le 
No.   0   a   monte    de   $30   a   $36    la   dou- 
zaine  et  le  No.  1  de  $28  a  $33. 
LES    PIERRES    A    AIGUISER;     LES 
RACCORDS    DE   TUYAU    D'AR- 
ROSAGE     PLUS  CHERS. 
Pierres,   Raccords.  —  Des  prix  plus 
eleves  sont  en   vigueur  pour   les   pier- 
res  a  aiguiser  en  carborundum.  Quel- 
ques-uns  des  changements  importants 
sont   donnes    ici    et    ils    indiquent    une 
hausse    d'environ     12    1-2    pour    cent. 
Les  voici:   No  115,  la  douzaine,  $18.20; 
117,  $18.20;    121,  $13;    142,  $7.80;    180, 
010.40  et  No  78,  $10.40. 

Les  raccords  en  cuivre  de  tuyau 
d'arrosage  (hose)  se  vendent  egale- 
ment plus  chers,  la  hausse  etant  d'en- 
viron 15  pour  cent.  Ceux  d'un  demi 
pouce  se  vendent  actuellement  a  $2.25 
la  douzaine;  de  %  pouce,  $2.30  et 
ceux  de  1  pouce,  $4.40. 
LE  PRIX  DE  CERTAINES  SERRU- 
RES   BAISSE;    UNE    LIGNES    DE 

CLEFS    MONTE. 
Serrures,  Clefs    (Wrenches).  —   Un 
deolin   d'environ    5   pour  cent   est   an- 


nonce  pour  diverses  marques  de  ser- 
rures d'interieur  canadiennes  bon 
marche. 

Des  prix  plus  eleves  sont  en  vigueur 
sur  les  clefs  Trimo,  les  prix  nets  sui- 
vants  etant  en  vigueur  dans  le  mo- 
ment: 6  pouces,  doux.  $14.40;  8  pou- 
ces,  $17.20;  12  pouces,  $26.50;  15  pou- 
ces, $34.50  et  18  pouces,  $46. 
UN  TON  BEAUCOUP  PLUS  FORT 
POUR  LES  POELES  ET  LES 
ACCESSOIRES 

Poeles  et  accessoires.  —  La  situa- 
tion presente  du  marche  des  poeles 
et  ranges,  fournaises,  etc.,  est  tres 
forte  en  ce  qui  concerne  les  prix.  La 
main-d'oeuvre  a  beaucoup  a  faire  avec 
un  ton  ferme,  mais,  naturellement, 
les  perspectives  de  la  plaque  d'acier 
a  plus  a  faire  en  ce  moment.  II  n'est 
pas  improbable  que  les  prix  montent 
avant   longtemps. 

Pour  les  divers  accessoires  faits 
de  plaques,  les  tendances  sont  fortes. 
Si  les  manufacturiers  sont  confrontes 
avec  la  necessite  de  payer  une  prime 
sur  les  stocks  dont  ils  ont  besoin,  il 
sera  aussi  possible  que  des  hausses 
seront  faites  sur  certaine  de  ces  li- 
gnes. 

L'HUILE    DE    CHARBON     ET    LES 
LUBRIFIANTS;    LA  GAZOLINE 
SANS  CHANGEMENT 

Huile  de  charbon,  Gazoline.  —  Avec 
aucun  changement  reel  pour  I'huile 
de  charbon  ou  la  gazoline  ainsi  que 
pour  les  huiles  a  graissage,  I'etat  du 
marche  continue  d'etre  satisfaisant. 
Le  mouvement  est  tres  actif,  et  les 
stocks  sont  suffisants  pour  repondre 
aux   besoins  du  commerce. 

La  gazoline  pour  moteurs  se  vend 
encore  33c  et  I'huile  de  charbon,  sui- 
vant  la  qualite,  de  22c  a  25c  le  gal- 
lon. 

LES    PRIX    DU    CABLE    DE    COTON 
POURRAIENT    MONTER 

Cable  et  cordage.  —  Les  tendances 
sont  tres  fermes  sur  toutes  les  lignes 
du  cable  de  coton  et  le  marche  pour 
monter  a  une  date  tres  rapprochee. 
L'un  des  facteurs  de  I'affermissemcnt 
ce  sont  les  nluies  excessives  cui'il  y 
a  eu  dans  les  centres  de  production, 
ce  qui  a  rendu  les  ventes  plutot  crain- 
tives.  En  attendant,  le  ton  ?st  tres, 
tres  fort. 

Les  cables  de  manille  et  de  sisal 
sont  stables.  Le  marche  des  matieres 
premieres  peuvent  justlfier  la  conti- 
nuation de  la  base  des  prix,  dit-on. 
mais  la  concurrence  a  ete  plus  vive 
dernierement,  avec  le  resultat  que  les 
prix  ont  ete  plus  ou  moins  reduits. 
La  base  des  prix  est  la  suivante:    Ma- 


nille  pur,   la    lb.,   31c;    manille   anglais 
ou   Beaver,  27c   et   le  sisal,  2Zyzc. 

LE  FER  EN  GUEUSE  EST  PLUS 
FERME;  L'ACIER  ET  LE   FER 

STABLES. 
Fer  et  acier.  —  Des  declins  ne  sont 
pas  probables  pour  I'acier  et  le  fer 
en  barres.  La  base  du  fer  en  gueuse 
est  plus  forte  dans  le  sud  et  les  prix 
ont  augmente  de  $2  la  tonne.  Les 
perspectives  actuelles  sont  que  la  base 
du  prix  sera  maintenue  et  les  usines 
sont  tres  occupees  a  remplir  les  com- 
mandes  necessaires  immediatement. 
Les  perspectives  du  fer  et  de  I'acier 
sont  encourageantes  pour  une  vente 
d'automne   active. 

Acier  doux 3.75 

Acier    a    machinerie,    flni    Star  3.30 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier    fondu     Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer    ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffine\  les  100  lbs   ...   .  4.75 

LES     PRIX     MONTENT    POUR     LES 
FEUILLES   ET   LES  PLAQUES. 

Feuilles  et  plaques.  —  Comme  nous 
le  laissions  entendre  la  semaine  der- 
niere  des  prix  beaucoup  plus  eleves 
sont  en  vigueur  sur  les  toles  galva- 
nisees. La  base  devient  distincte- 
ment  nominale,  en  ce  sens  que  les 
stocks  sont  rares  et  que  dans  certains 
cas  une  prime  est  payee  pour  obtenir 
du  stock.  On  s'attend  a  une  petite 
amelioration  et  les  marches  vont  pro- 
bablement    continuer    a    s'affermir. 

Les  memes  conditions  s'appliquent 
au   plaques   Canada   et   au   fer-blanc. 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les  100  H» 

Calibre  10 5.65    6.40 

Calibre  12 5.70    6.35 

Calibre  14 5.75    6.50 

Calibre  16 5.85    6.65 

Calibre  18-20 6.30    6.35 

Calibre  22-24 6.35    6.40 

Calibre  26 6.45    6.50 

Calibre  28 6.75    7.00 

Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%   onces 9.00 

Calibre  28 9.10 

Calibre  26 8.75 

Calibres  23  et  24 8.40 

Calibre  16 8.00 

Calibre  18   .....    .    8.25 

Calibre  20 8.25 

Note:  —  Charge  extra  de  25  &,  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

AVES  LE  PLOMB  EN  GUEUSE  PLUS 
CHER   IL  POURRAIT  SE  PRO- 

DUIRE  DES  HAUSSES. 
Produits  du   Plomb.  —  Les  prix  de 
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la  soudure  en  barres  ont  monte  d'un 
centin  la  livre  avec  un  ton  ferme  et 
un  marche  plus  cher  pour  le  plomb 
en  gueuse  et  comme  quelques-uns  di- 
sent  a.u'ils  ont  plus  ou  moins  de  dif- 
ficulty a  obtenir  ce  qu'il  leur  faut,  on 
a  une  hausse  du  prix  des  produits  de 
plomb  manufactures.  II  pourrait  me- 
me  arriver  que  la  soudure  se  vendra 
plus  chere  encore.  En  attendant,  le 
commerce  est  tres  satisfaisant,  bien 
qu'il  pourrait  etre  plus  grand. 
Nous   cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12J 

Hebuts  de  plomb .     0.13J 

ourbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la,  lb 0.13 

3lomb  en  feuilles,  3  a  3J  la  lb., 

I   pied  carr6,   la  lb. 0.12J 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8  lbs, 

pied  carr6 0.09J 

^euilles   couples,    %c   extra    et 
feuilles  couples  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
loudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.37^ 
loudure,  strictement,    la    lb.    .     0.33 
oudure,  commerciale,   la  lb.    .     0.32 
oudure,  wiping,    la    lb.    .     .     .     0.30 
oudure  a  broche  (No  S) — 

40-60 0.36 

45-55 0.38| 

50.60 0.41.1 


inc  en  feuilles,  casks 
inc  en  lots  brisks  .   . 


0.17 
0.18 


TUYAU  DE  FER 
Standard   Buttweld 


Les  100  pieds. 
Acier 
Noir        Gal. 


Fer  forgfi 
Noir      Gal. 


pc. 
i  pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 
pc. 


pc. 

PC. 
PC. 

pc 
pc. 
pc. 

PC. 

pc. 

pc. 


$  6.00 

4.53 

4.53 

5.99 

7.53 

11.14 

15.07 

18.01 

24.24 

38.90 

50.87 

64.86 

76.85 


$  8.00 

6.66 

6.66 

7.57 

9.66 

14.28 

19.32 

23.10 

31.08 

49.73 

65.03 

81.88 

97.01 


5.13 

5.13 

6.84 

8.68 

12.84 

17.37 

20.76 

27.94 


7.26 
7.26 
8.42 
10.81 
15.98 
21.62 
25.85 
34.78 


Standard    Lapweld. 


Acier 
Noir        Gal. 


$27.94 

40.66 

53.17 

66.70 

79.03 

88.00 

103.00 

133.00 

175.00 

184.00 


$34.78 

51.48 

67.32 

83.72 

99.19 

113.00 

132.00 

171.00 

224.00 

235.00 


Fer 

Noir 

$31.64 

46.51 

60.82 

75.90 

89.93 

107.00 

125.00 

162.00 

211.00 

221.00 


forgfi 

Gal. 

$38.11 

57.33 

74.97 

92.92 

110.09 

132.00 

154.00 

200.00 

259.00 

273.00 


CUIVRE       EST    PLUS       FAIBLE, 
VIAIS    LE     PLOMB     ET     L'ANTI- 

MOINE  PLUS  CHERS 
vletaux  en  lingots.  —  Les  marches 
plomb  s'affermissent  continuelle- 
nt  et  le  commerce  est  tres  occupe. 
'  a  eu  egalement  un  affermissement 
la  base  de  I'antimoine  et  du  spelter, 
dis    que    le    cuivre    etait    plus    fai- 

-e  cuivre.  —  Un  ton  faible  s'est  de- 
oppe  sur  ce  marche  et  les  prix  ont 
sse,  24i/2c  la  livre  etant  le  prix 
e  cette  semaine. 

e  Fer-blanc.  —  Le  marche  est  plus 
icile  a  definir,  les  cotations  etant 
Ique  peu  erratiques.  Les  prix  lo- 
x  sont  un  Deu  au-dessous  de  58c. 


Le  plomb.  —  Les  marchands  de  gros 
et  les  importateurs  entrevoient  plus 
de  difficulty  pour  obtenir  leurs  be- 
soins.  Le  ton  n'est  pas  seulement 
plus  fort,  mais  les  prix  ont  monte  a 
7%c  la  livre. 

Le  Spelter.  —  Un  ton  plus  fort  est 
manifeste  sur  ce  marche  et  la  base 
du  prix  local,  bien  que  sans  change- 
ment,  est  ferme  a  10c  la  lb. 

L'Antimoine.  —  Un  quart  de  centin 
a  ete  ajoute  a  ce  prix  au  cours  de  la 
semaine,  mettant   la  cotation   a   10^c. 

L'Aluminum.  —  Une  demande  sta- 
ble, mais  plutot  limitee  regne  sur  ce 
marche  et  les  prix  restent  sans  chan- 
gement  a   34c. 

Le    fer    en    gueuse.   —    Marche    plus 
ferme,  avec  une  base  nominale  de  $50 
la  tonne   est  encore  en   vigueur. 
LA   PEINTURE 

II  n'y  a  pas  a  signaler  la  moindre 
amelioration  sur  la  situation  de  I'hui- 
le  de  graine  de  lin  ici  et  I'on  s'attend 
a  ce  que  novembre  arrive  avant  qu'il 
y  ait  beaucoup  de  soulagement.  Les 
approvisionnements  de  graine  sont  de- 
tenus a  I'epoque  od  les  broyeurs  re- 
coivent  leurs  consignations  et  les 
broient  il  s'ecoulera  quelque  temps 
avant  que  la  nouvelle  huile  puisse  etre 
trouvee  en  quantite.  En  attendant, 
on  peut  se  procurer  un  peu  d'huile  an- 
glaise  et  les  besoins  du  commerce 
sont  combles  par  de  petits  lots  de 
barils  simples  et  moins. 

Aucun  changement  de  prix  n'a  ete 
fait  pour  la  terebenthine,  et  son  mou- 
vement  se  fait  encore  lentement  avec 
de    petits   stocks   en    mains. 

Le    marche   du    vernis    est   trSs   fort 
et   il   est  probable  que   les   prix  seront 
maintenus.       Le    mouvement    du    com- 
merce   dans   toutes    les    lignes    est    sa- 
tisfaisant Dour  la  saison. 
PAS        D'AMELIORATION        POUR 
L'HUILE,    MAIS    LA    DEMAN- 
DE    EST    LIMITEE 

Huile  de  Graine  de  Lin.  —  Ce  sera 
au  commencement  de  novembre,  au 
moins,  croient  plusieurs  marchands 
'de  gros,  que  Ton  verra  une  ameliora- 
tion dans  la  livraison  de  la  graine  d-. 
lin  aux  moulins.  Cela  veut  dire,  brie- 
vement,  qu'il  n'y  a  oas  eu  d'ameliora- 
tior<  pour  la  peine  sur  le  marche  de- 
puis  la  semaine  derniere.  Les  prix 
oour  I'huile  sur  place  sont  encore 
maintenus  a  leur  haut  niveau  et  il 
n'y  a  pas  de  probabilite  de  declin  d'i- 
ci  qielque  temps.  En  vue  du  fait  que 
la  demande  est  plutot  legere,  la  situi- 
tion  n'est  pas  aussi  aigue  qu'elle  le 
serait  s'il  en   etait  autrement. 

Nous  cotons: 

Brute- 
Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.90     3  02 

1  a     9  barils 

10  ii  25  barils 

Bouillie— 

1  a     4  barils 2.92J  3.04i 

5  a     9  barils    .    .    .    .    , 


Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nale. 

OBTENIR  DE  LA  TEREBENTHINE 
EST  ENCORE  DIFFICILE 
Terebenthine.  —  II  n'y  a  pas  de  sur- 
plus de  stock  de  terebenthine  ici  et  les 
marchands  de  gros  ont  plus  ou  r-ioins 
de  la  difficulty  a  se  procurer  ce  dont 
Ms  ont  besoin.  Personne  n'est  presse 
d'acheter  et  quelques-uns  ne  fournis- 
sent  que  des  quantites  limitees.  Les 
prix  sont  maintenus  stables  sans  chan- 
gement. 

Terebenthine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 2.45     2.65 

Par  petits  lots 2.65 

(Empaquetage  extra) 
IL     N'Y     AURA     PAS     DE     CHANGE- 
MENT    DANS     LE     MOMENT 
POUR   LE   MASTIC 

Mastic.  —  Aucun  changement  imme- 
diat  n'est  attendu  pour  le  mastic  et 
les  besoins  du  commerce  sont  rencon- 
tres promptement  par  les  marchands 
de  gros.  Le  ton  est  tres  ferme,  sur- 
tout  pour  le  mastic  a  I'huile  de  graine 
de  lin.  La  saison  active  est  immediate- 
ment  en  avant  et  le  mouvement  sera 
grandement  accelere  par  I'arrivee  de 
la  temperature  froide. 

Nous  cotons: 

Mastic    Standard: 

Au- 


des- 

sous 

5 

1 

del 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils   ... 

$5.00 

$5.25 

$5.60 

En  %  barils  .... 

5.15 

5.40 

5.75 

Par  100  livres  .   .   . 

5.85 

6.10 

6.45 

Par  25  livres   .    .    . 

6.10 

6.35 

6.70 

Par  12%  livres    .    . 

6.35 

6.60 

6.95 

En  boites  3  et  5  lbs 

8.10 

8.35 

8.70 

En  boites  2  et  3  lbs 

8.60 

8.85 

9.20 

En  caisses  100  lbs. 

7.15 

7.40 

7.75 

LE  PLOMB  EN  GUEUSE  EST  PLUS 
CHER;  LE  PLOMB  DANS  L'HUI- 
LE SANS  CHANGMENT 
Le  blanc  de  plomb  dans  I'huile.  — 
Le  marche  est  marque  a  la  hausse 
pour  le  plomb  en  gueuse  et  certains 
croient  qu'il  va  monter  encore.  En 
attendant,  il  y  a  une  bonne  vente  du 
produit  et  les  stocks  s'en  vont  tres 
librement,  surtout  aux  sources  de 
I'exportation.  La  base  est  ferme  mais 
sans  changement,  les  quantites  par  5 
tonnes  se  vendant  a  $15.50  le  quintal; 
les  lots  d'une  tonne  a  $16  et  les  plus 
petits  lots  a  $16.35  le  quintal. 

LE  VERNIS  ET  LA  PEINTURE  FER- 
MES;  SANS  CHANGEMENTS 
Peintures  et  vernis.  —  Le  ton  du 
marche  du  vernis  est  decidement  fer- 
me et  des  prix  reduits  ne  doivent  pas 
etre  attendus  cette  annee.  Actuelle- 
ment,  il  est  plus  ou  moins  difficile 
de   se    procurer   des    receptacles   et    le 
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manufacturier  qui  a  differe  d'acheter 
ses  besoins  eprouvera  dans  le  mo- 
ment de  la  misere  a  se  procurer  des 
approvisionnements,  car  le  fer-blanc 
est  rare.  Toutes  les  matieres  pre- 
mieres sont  egalement  fermes  et  che- 
res. 

Les    marches    de    la    peinture      sont 
maintenus    stables    sans    aucune     re- 
vision de  prix.     Le  mouvement  est  sa- 
tisfaisant  pour  la  saison. 
PEINTURES 
Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquide  bronze. 
Liquide-bronze,     No    l..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.12     0.12 

Couleurs  (seches)                      la  livre 
Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres 0.09J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0  09 J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  0.09 $ 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulee,  No  1,  100 

livres 0.9  J 

Terre  de  Sienne  brulee,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrorme,  pur 19.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,   100  lbs    . .    . .   10.14 1 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres   0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.10 

Rouge    Venitien,    brill  ant 

supeneur 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1 0.05 J 

Noir  fin,  pur  sec 0.092 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  ..0.052  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.04A 

Ochre  jaune,  barils  . .  . .  0.03.1  0.05J 
Ochre  francais,  barils  . .  0.06"  0.10:1 
Ochre   sapin,   100   livres    ..0.07     0.08 

Rouge   Super   Magnetic 0.05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
COULEURS   A   L'HUILE   PURE 
boites  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30     0.36 

Jaune  chrome,  pur 0.53 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre  de  sapin  francais,  pur0.25     0.28 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34 

Terres  d'Ombre 0.34 

Bleu  TJltra-marin 0.45     0.48 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de  Chine 1.00 

Noir  fin 0.35 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre  d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47i 


Albaglojss,  C.  P.   C 5.75 

Email  "Blanc",  B-4 6.90 

Mooramel 7.00 

Colle. 

Colle  All-Round  Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 
Vitre  Simple     Double 

6pais-      epais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessous     de     25    ..$18.75     $22.90 

26  a  34 19.00       24.85 

35  a  40 20.50       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  15  et  20%. 

Escompte  a  la  feuille,  5%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

f.a.b.  Montreal. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de  1  a  2  pieds 0.90 

Glaces  de  2  a  3  pieds 0.95 

Glaces  de  3  a  4  pieds 1.15 

Glaces  de  4  a  5  pieds 1.35 

Glaces  de  7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de  5  a  7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  F0  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces  de  101  a  110  de  largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  20  pour  100. 
Livraison  en  ville,  25  pour  100. 
f.SL.b.  Montreal. 

Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.68   les    douze   pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Torontc 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00     16.35 

Crown,  pur 16.00     16.35 

Ramsay,  pur 16.00     16.35 

Green  Seal 16.00     16.35 

Moore,  pur 16.00     16.35 

Tiger,  pur 16.00     16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .   .     16.00     16.35 
Elephant,  veritable    .    .     16.50     16.85 

Red  Seal 16.00     16.35 

Decorators,  pur   ....     16.00     16.35 
O.  P.  W.  anglais  ....     16.20     16.55 
B.B.    veritable    plomb,    molns    d'une 
tonne,   $18.45,   Toronto;    $18.15,    Mont- 
real.   Lots    d'une    tonne,    molns    5%; 
lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de   Paris 

En  barils,  environ   600  lbs    .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48J 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49 

En  barillets,  25  lbs 6,50 


En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs  .   . 0.54 

Peintures  preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 6.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,   plancher-vestibule 4.55 

Minerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.38 

Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  .     ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 5.00 

Moore,  couleurs,  blanches 4.80 

Moore,  peinture  e"gyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Moore,  peinture  de  plancher  ..  ..3.85 

Moore,  Sanl-flat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..  ..4.80 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C.P.C.  pure,  couleurs 5.55 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,    a   plan- 
cher   3.75 

O.P.W.  a  mur,  blanche 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.60 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.06 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.80 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
.  Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 6.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.95 

Mellotone,  couleurs 3.60 

Sanitone,  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  pr6par6es,  blanches  ..   ..4.25 
Pearcy,  pr6par6es,  couleurs  ..    . . 4 .50 
f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
Shellac. 

Blanc   pur,   gall 7.25    7.40 

Orange  pur,  gall 6.50    6.90 

BLANC 

XXX 0.18 

XX 0.162 

X 0.15? 

XC 0.13! 

Japonais 0.13 

XXX  Extra 0.19 

XX,  grand 0.17J 

XLCR 0.16* 

X  Empire 0.15i 

X  Press 0.14 

COULEURS 

No  5 0.181, 

No  1 0125 

No  7 O.llf 

No  1A 0.10 1 

No  IB 0.09J 

Fancy 0.15. 

Lion m 

Standard 0.12 

Popular 0.10; 

Keen 0.09 

Les  lignes  ci-dessus  sont  sujettes 
un  escompte  au  commerce  Pour 
vente  en  qua^t4t& 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


Wra.  A.  Hodgson  vs  F.  Bloom,  Mont- 
real,   $150. 

Jules  Gauvreau  vs  J.  P.  B.  Casgrain, 
Montreal,  $111. 


jer   Incandescent     Light    Mfg.    Co., 

Ltd.   vs   J.    E.    Morand,    Cap   de   la 

Madeleine,  $312. 

>rth  American  Hardware  Sup.,  Ltd. 

vs  Gordon  M.  Miller,  Montreal,  $125. 

iser  Bros,    vs    Alexandre   Garneau, 

Nouveaute     Europeenne,     Montreal, 

$194. 

londe   &   Desroches,   Ltee   vs  Abbe 

I.  A.  Ouellette,  Montreal,  $1,070. 
L'Heureux     vs     Adelard  Trudel, 

Montreal,  $125. 

ron   &   Savignac   vs   J.   Elizee  Roy, 

Pointe-aux-Trembles,     J.    Geo.     Lan- 

jelier,   Roy   &   Langelier,   Montreal, 

5275. 
A.  Bertrand      vs      J.   H.   Shipman, 

Montreal,   $157. 

odwins  Ltd.  vs   Jean  Tach6,  West- 

nount,  $286. 

nin  &  Trudeau  Cie,  Ltee  vs  J.  B. 
Jorbeil,  Montreal,  $231. 

as  Dagenais      vs      Nat.   Breweries 
,td.,  Montreal,  $575. 
t.  Paper  Goods   Co.,   Ltd.  vs   Caro- 
ine  Lazare,  Dom.  Print  &   Engrav. 
!o.,  Montreal,   $496. 

i.  Canada  vs  Les  Placements  Muni- 

ipaux,  Lt(5e,   Montreal,   $100. 
Airea  Potoes  vs  Succ.  Spiros  Tetra- 
os,       Spiros       Paraduros,       Union 
iuick   Lunch,    Montreal,   $224. 
J  Cohen  vs   Edmond   Stevens,   Mont- 
Sal,  $100. 

MLse  Amiot  vs  Charlie  Chandos, 
Iontreal,   $760. 

Widsor  Inv.  Co.,  Ltd.  vs  Graziella 
mpaul,  Mme  Jos.  Lebrun,  Mont- 
Sal,  $260. 

WFortier  Co.,  Ltd.  vs  F.  W.  Woods, 
ud  Cafe,  Montreal,   $188. 

Hi.  Gyldberg  vs  F.  Milot,  Grand'- 
lere,   $133. 

We  Lam  vs  Yee  Dan,   Montreal, 
1,150. 

1.  Migneron  vs   Succ.  Rodias  Oui- 
let,  Montreal,   $198. 

vi-garet  A.  Furlong  —  John  Terenoe 
lurlongs  —  Montreal,  $190. 

Fn  &  Fyon  vs  Jos.  Paquin,  Mont- 
pal,  $100. 

U|Lurie  vs  Fred.  Foldstein,  Montreal, 
145. 

B'Udoin  Ltee     vs     J.  E.   Tremblay, 


542. 


H  Dupuis  vs  Lucien  H.  Pinsonneault, 
arcel  Pinsonneault,  Montreal  Ship 
ining,  Montreal,  $150. 
Bessette     vs     Z.  Lapointe,  Mont- 
•al,  $100. 

\  Dupuis  Ltee  vs  Armour  Real 
state  Co.,  S.  Armour,  Westmount. 
45. 

lariepy   vs    Howard    Smith   Paper 
ills,   Ltd.,    Beauharnois,    $400. 
i.  Baillargeon  vs  Lucien  Joubert, 
ontreal,   $180. 

^.  Panneton  vs  Mark  Barash, 
ontreal,  $272. 

IcCormick  vs  E.  Belair,  Montreal, 
00. 

Times  Recording  Co.     vs     W.  J. 

ighes,  Montreal,   $220. 
Can  Portland   Cement  Co.,  Ltd. 
T.  E.  Rousseau.   Gifford,   $3,149. 

V.  Stephens  et  al.  vs  R.  S.  Bell. 

llmanworth     Theatre     Co.,     Ltd.. 

estmount,    $10,603. 

).  Bournival   vs   Oct.   Gagnon,    St- 

briel  de  Brandon,   $240. 


.V 


- 


:; 


\. 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE    CIR- 
CUIT 


I.  Magalinck  vs  L.  Dion,  $10. 

A.  Goyette  &  fils  vs  L.  Beaudry,  $29. 

Bell  Tel.  Co.  vs  B.  Godbout,  $39. 

A.    Grise    vs    V.   Archambault,    Outre- 

mont,  $96. 
Renfrew   Machinery   Co.   vs   G.   Huet, 

Amqui,  $22. 
Beaudoin     Ltee     vs    Art.    Thompson, 

Verdun,  $71. 
A.  M.  Irvine  vs  L.  E.  Kimpton,  Saint- 
Lambert,  $30. 
E.  Granger  vs  E.  A.  S.  Candy,  $65. 
Hamilton    &    Cote   vs   W.   G.   R.   Not- 

man,  $30. 
H.  Deschamps  vs  Vve  J.  Doucet,  $29. 
J.   V.  Lapierre  vs  E.  Prevost,  $26. 
C.    W.    Lindsay   Ltd.    vs    Dame    D.    C. 

Price  et  vir,   $55. 
A    Guay  et  al.  vs  J.  A.  Leclerc,   $51. 
Encyclopoedia  Britannica  Corp.  vs  R. 

II.  Crombie.  $50. 
O.   Plante  vs  V.  Tremblay,  $14. 
O.  Plante  vs  Art.  Tremblay,  $11. 
A.  Di  Cesare  vs  Dominico  Cappalian- 

co,  $51. 
Dame  J.  Gougeon  vs  A.  Leonard,  $80. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  A.  Fry,  $40. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  P.  D<§ziel,  $62. 
M.  L.,  H.   &   P.  Co.  vs  J.  Beaucaire, 

$23. 
N.  Chalifoux  vs  Jos.  Filion,  $50. 
P.  Gauthier  vs  S.  P.  Hainel,  $20. 
Thos.    Davidson    Mfg.    Co.   vs   J.    Per- 

rault,   $13. 
N.  Cohen  vs  W.  Mintz,  $50. 
C.  Pelletier  vs  H.  Picard,  $15. 
F.    X.   Barbeau   vs   C.   P.   Skyer   Ltd., 

$59. 
L.  Camirand  vs  T.  Desjardins,  $39. 
J.   Pearlman  Bros,   vs   Nap.   Boucher, 

$12. 
J.   Pearlman  Bros,  vs  Dame  L.  Robi- 

doux,  $16. 
Steinman's  vs  Edw.  Miller,  $44. 
Liverstone    Bros,    vs    G.    alias    A.    S6- 

guin,  $50. 
Pioneer    Mfg.    Co.    vs    S.    Herman    & 

Co.,  $41. 
H.    Riendeau    &    Cie   vs    Geo.   Dupuis, 

$11. 
J.  Pearlman  Bros,  vs  Raoul  Pelletier, 

$10. 
J.    Pearlman    Bros,    vs    J.    W.    Daniel, 

$23. 
J.  Pearlman  Bros,  vs  Chs.  Beiand,  $22. 
A.  J.  Deschenes  vs  A.  S.  Pentecoste. 

$26. 
A.  Johnston  vs  S.  Isseman,  $16. 
S.  Venne  vs  G.  Kendall,  $12. 
Parisian  Wardrobe  Ltd.  vs  A.  Marti 

neau,  Verdun,  $10. 
Frothingham  &  Workman  Ltd.  vs  A 

Vallee,  Nicolet,  $70. 
Int.  Business  Machine  Co.  vs  L.  Bis 

son,.  Fassett,   $40. 
A.    Carrieres   vs   Jas.    McCumber,    sr. 

Caughnawaga,  $41. 
W.  S.  Bell  vs  H.  Rogers,  Lachine,  $17 
J.  L.  Sauve  vs  J.  Cote,  Verdun,  $23. 
D.   Potvin  vs  J.  Potvin,  Verdun,  $22 
F.  X.  Valiquette  &  Cie  vs  A.  Simard 

$79. 
A.  Allard  vs  L.  P.  Sylvestre,  $53. 
H.   Rosenberg  vs   C.   J.   Daly-Gingras 

$11. 
M.  Gari^py  vs   R.  Labadie,   $38. 
P.  M.  Beaudoin  vs  H.  Holmes,  $67. 
J.  A.  Budyk  vs  J.  Rosonfield,  $35. 


G.  Z.  Rene  vs  G.  Blain,  $19. 

Colin  McArthur  &  Co.  vs  M.  Lobel, 
$53. 

Parisian  Wardrobe  Ltd.  vs  H.  Smith, 
$28. 

Parisian  Wardrobe  Ltd.  vs  E.  La- 
combe,  $26. 

J.  Sack  vs  A.  Brown.  $80. 

J.  L.  Sauve  vs  O.  Senecal,  Verdun, 
$13. 

S.  Goldberg  vs  J.  W.  Poudrier,  Sha- 
winigan  Falls,  $35. 

Auer  Inc.  Light  Mfg.  Co.  vs  Traders 
Co.  Ltd.,  Buckingham,   $38. 

Soc.  Fonciere  Inc.  vs  Aurele  Gi^oulx, 
Hull,  $19. 

Soc.  Fonciere  Inc.  vs  Ls.  Cote,  Riv. 
du  Loup,  $44. 

P.  A.  Degroseillers  vs  J.  E.  Giroux. 
Valois,  $87. 

E.  Tetreault  vs  H.  Grenier,  Laprairie, 
$47. 

J.  P.  Coutiee  vs  L.  H.  Tanguay,  Que- 
bec, $55. 

A.  Poitras  vs  Hers  J.  Marron,  $60. 

E.  Thibaudeau  &  Cie  vs  E.  Senecal. 
$15. 

St-Jacques    Tobacco   Packing    Co.    vs 

E.  Harnois,  $52. 
Raymond  Hardware  Ltd.  vs  Jos.  Mo- 

nette,  $76. 
L.   Diamond   vs   United  Footwear  Co., 

Ltd.,  $12. 
A     Lussier   vs    United    Footwear    Co.. 

Ltd.,  $15. 
J.  Bouchard  vs  United  Footwear  Co., 

Ltd.,  $6. 
P.  Laverdure  vs  United  Footwear  Co., 

Ltd.,  $15. 

F.  Meunier  vs  Jos.  Toutant,  $1S. 
Federal  Paper  Co.  vs  C.  Lazare,  $33. 
L.  Blouin  vs  J.  C.  Leblanc,  $16. 

H.  A.  Cailie  vs  Vve  P.  Leclaire,  $37. 
J.  M.  A.  Riopelle  vs  E.  Desmarteaux, 
$10. 

G.  G.  Gales  vs  Dame  D.  T.  Wright  et 
vir,  $15. 

M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  J.  B.  Sanscar- 
tier,  $31. 

A.  R.  Deziel  vs  S.  Dore,  $45. 

H.  Daoust  vs  U.  Lefebvre,  $11. 

I.  Goury  vs  A.  Verrier,  $11. 

E.   Marcoux   &   Frere  vs  J.   H.  A.   D. 

Browman,  $69. 
T.  Corbeil  vs  A.  Pilon,  $88. 
M.  Lortie  vs  Parker  Edwards,  $39. 
W.  M.  F.  Kelly  vs  D.  Deslauriers,  $51. 
E.  Tetreault  vs  F.  Hebert,  $24. 
Cie  Ass.  Funeraires   Bourgie  Ltee  vs 

Henry  Pilon,  $29. 

B.  Godbout  vs  Mile  S.  Smith,  $11. 

C.  W.  Lindsay  vs  S.  Danis,  $10. 
M.   Baudler  vs  S.  Fistol,  $49. 

La  Maison  de  Gros   Canadienne  Ltee 

vs  Ls.  Husereau,  $57. 
J.  H.  Choquette  et  al.  vs  Dame  M.-Lse 

Ferland,  $55. 
M.    Rafolovitch     &    Co.    vs    Laurence 

Rupert.   $24. 
S.    A.    DeLorimier    vs    S.    C.    Phillips, 

$10. 
Canada    Typewriter    Exchange    vs    L. 

P.  G.  Labelle.  $90. 
J.   H.  Wilson   Reg'd.  vs  Leon  Lamer- 

$18. 
Soc.    Fonciere   Inc.   vs   L.   E.   Asselin, 

$58. 
M.  G.  Lefebvre  vs  Vve  P.  McGuigan, 

$44. 
YV.   M.   F.  Kelly  vs  Dame  Ls.  Houle, 

$27. 
W.  Golfman  vs  Vve  Max  Deucher,  $32. 
C.  W.  Lindsay  Ltd.  vs  D.  Massie,  $22. 
H.  Lamarche  vs  W.  Perrault,  $23. 
A.    Nadeau     vs    Cie     interprovineialo 

Chimique  Ltee,  $50. 
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Les  Kribs  font  faire  de  1  argent 


I>ES  MACHINES  A  LAVER  KRIBS  ne  manquent  jamais  d'etre  une  source:    ininterrompue  de  profits  uour 
les   marchands  qui  les  vendent  parce  qu'elles  ne  manquent  jamais  de  donner  un  service  entieremor.t  satis- 
ii t  au  client  qui  les  achete. 


C'EST  UN  VERITABLE  PLAISIR  que  de  vendre  ces 
crux  des  autres.  Le  bois  qui  entre  dans  leur  constru 
elles  sont  faites  sont  des  exclusivites  attrayantes. 
1e  glissement  ou  le  relachement  de  la  marche  —  un 
grenages  fondus  ordinaires.  Le  MECANISME  RECO 
l'appareil  —  ce  qui  evite  la  trop  forte  tension  sur  les 
i  ellents  arguments  de  vente  employes  chaque  jour 
cette  ligne  de  machines  a  laver. 


machines,  dont  les  avantages  sont  si  superieurs  a 
ction  —  du  cypres  choisi  —  et  le  soin  avec  lequel 
Les    ENGRENAGES    DECOUPES    rendent    impossible 

inconvenient  que  Ton  constate  souvent  avec  les  en- 
UVERT  et  la  distribution  faite  avec  soin  du  poids  de 

pentures  ainsi  que  le  bris  du  couvercle  —  sont  d'ex- 
par  des  centaines  de  marchands  enchantes  de  vendre 


La   LAVEUSE   ELECTRIQUE  KRIBS   offre   tous   les   avantages   de   la   machine  la  plus   moderne   a    un    prix 
raisonnable.       Son    service    est    merveilleux    sans   occasionner  une  forte  depense. 
A  1'electricite,   par  moteur  a.  gazoline,   par  moteur  hydraulique  ou  0.  la  main. 

Catalogue  illustre  et  liste  de  prix  sur  demande. 


William  A.  Kribs  Co.,  Limited 

HESPELER,  ONTARIO 

Fabricants  de  trues  de  tous  genres  pour  la  manutention  des  marchandises. 


Crampons  "G" 
de  Williams 

Superieurement  forges 
au  marteau  mecanique 

ILS  SUPPORTENT  LA  TENSION 

Choisissez  le  crampon  qui  s'a- 
dapte  le  mieux  a  vos  besoins  — 
il  y  a  un  Crampon  "Williams" 
repondant  a  tous  besoins. 
"Vulcan"  de  "Williams"  —pour 
Service  pesant  —  11  dimensions, 
de  U  a  \2'/2". 

"Agrippa"  de  "Williams"  —  pour 
Service  moyen  —  7  dimensions, 
de  4  a  18". 

"Service  Leger"de  "Williams" — 
8  dimensions  de  2  a  12". 


Brochure    sur   demande 

J.   H.   Williams   &  Co. 

112  roe  Richards  Brooklyn,  N.Y. 

Representanta   Canadiens 
THE    CANADIAN  FAIRBANKS  MORSE   CO. 
Montreal  et  Quebec. 


i 


La  vente  de  nos  matelas  augmente  de 
jour  en  jour;  preuve  indeniable  de  leur 
qualite  et  de  la  faveur  dont  ils  jouissent 
aupres  du  public  acheteur. 

M.  le  Marchand  vous  pouvez  les  vendre 
en  toute  confiance:  ils  donneront  satis- 
faction a  votre  clientele. 

Adressez-nous  aujourd'hui  meme  votre 
commande 

ROBERT  &  FRERES 

St-Hyacinthe,  Que. 
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Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"  de 


Une  ligne  populaire  et  profitable  durant  toute  l'annee. 
Vos  clients  la  connaissent  grace  a  notre  publicite 


MAXWELL'S  LIMITED, 


St.  Mary's,  Ont. 


Lorsque   vous   achetez   des 
Papiers   a   Tapisser 

Si  vous  tenez  a  avoir  le  genre  de  papier  que  les  gens 
acheteront   rapidement,    pour   lequel    ils   reviendront   a 
votre  raagasin  avec  teurs  amis — alors 
Achetez  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

Ils  sont  si  nouveaux,  et  si  jolis  que  le  fait  de  les  voir 
incite  a  vouloir  les  avoir  a  la  maison. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


sont  populaires  chez  le  professionnel  tout  comme  cliez 
le  tapissier  amateur,  car  avec  eux  le  travail,  peut  se 
faire  mieux  et  d'une  maniere  plus  satisfaisante. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles  de  ventes  a  Montreal:   Chambre  No  310 

Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURIERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE   FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  a   Sydney  Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de  Finissage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow   (N.-E.) 


Evidemment 

Vous  admettez  que  la  publicite  fait  vendre. 

La  ligne  de  qualite  de 

LA  PEINTURE 


comporte  une  bonne  provision 
de  publicite  periodique  qui  aide 
a  tous  les  marchands  progressifs 
qui  vendent 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre   Correctement" 

Notre  proposition  attrayante  ne  peut  manquer ' 
vous  interesser. 


A.  Ramsay  &  Son  Company 


Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  18 
TORONTO         MONTREAL         VANCOUVR 
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Augmentez    vos    Ventes    en   tenant   la   ligne 

MAPLE    LEAF 


"T  Le   MONARCH,  un   superbe    poele  de  famille 

Voici  un  poele  indispensable  dans  toutes  les  families.  Vous  constaterez  qu'il  est  de  vente  facile.  11  combine  la 
'  valeur  exceptionnelle  aux  derniers  perfectionnements  apportSs  a  un  poele.  II  est  d'un  beau  modele  uni  avec  corps 
en  tdle  d'acier  Spaisse,  contenant  un  fourneau  parfait  avec  thermometre  pour  l'enregistrement  des  degres  de  la 
(baleur,  un  r^chaud  d'une  dimension  exceptionnelle,  une  barre  pour  les  linges  de  vaisselle.  le  plus  nouveau  foyer 
avec  les  fameuses  grilles  Duplex  pour  bruler  du  bois  ou  du  charbon.  La  vente  de  ce  poele  donne  un  gros  profit.  11 
se  vend  pour  ainsi  dire  tout  seul  a  cause  de  sa  valeur  exceptionnelle.  de  son  prix  modern  et  de  ses  ameliorations 
les  plus  nouvelles. 

La  campagne  de  publicite  nationale  pour  le  Monarch  rend  faciles  les  ventes  de  ce  poele. 
Ecrivez  aujourd'hui  meme  pour  avoir  un  catalogue  ainsi  que  nos  prix. 

Manufacture  par  f  /  ' 

THE   BEACH  FOUNDRY  COMPANY,  Limited 


OTTAWA 


CANADA 


Distribute- jrs    pour    I'Ouest:     THE    CANADIAN      SUPPLY    COMPANY,   SASKATOON,   SASK. 
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Treillis  en  Fil  Metallique  de  Lysaght 

Marque    "ORB" 

A  mailles  de  y2"  12"  de  large  a  4"  et 
120"  de  large. " 

Agents  pour  le   Canada: 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

MONTREAL. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  GoudronnSes  (Roofing)  prfites  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:  82  Rue  McGill,  MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:  Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


FABRIQUE    DE   LIMES   BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 

Douze  M6dailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE   EN  1895 

MEDAILLE   D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 


Catalogue  envoyfi  gratultement  sur  demande  a  toute  personne  Interessfie  dans  le  commerce  dek  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe.) 

Propriety  exploitee  par  la  Nicholson  File  Co. 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  Scouler  votre  stock  plus  rapi- 
dement'.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  r6p6t6es.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


Achetez  des  vendeurs  en  gros  les  articles  suivants  de 


FOREUSES 

Faites  d'acier  de  Sheffield  (Ang.) 
avec  trempage  special  Morrow — 
percent  plus  de  trous  avec  moins 
d'affutage.  Garanties. 


MORROW 


ECROUS  AVECTARAUD 

Vous  les  connaissez— filetes  deux  fois-"C'est 
le  poincon  du  finissage  qui  fait  cela,"  Faits 
de  materiel  approprie  specialement  a  cette 
fin-de  la  leur  precision  et  leur  force. 


INGERSOLL,  CANADA. 

LIMES 

Les  limes  sont  maintenant  fabri- 
qu<§es  au  Canada  par  une  compa- 
gnie  entierement  canadienne,  par 
des  ouvriers  experts  canadiens. 
LIMES  QUI  TAILLENT  PLUS 
VITE  ET  DURENT  PLUS  LONG- 
TEMPS. 


DEMANDEZ  LES  PRODUITS  MORROW  et  obtenez-lec  des  vendeurs  en  gros  —  aucun  vendeur  digne  de  confiance 
ne   vous   offrira   une   contrefacon. 

En  gros  seulement  de  F.  Bacon  &  Co.,  agents,  Montreal,  Qu6. 
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La  mise  de  PEtincelle 
dans  un  Moteur  froid 


La  mise  en  marche  du  moteur  des  le  premier  tour 
est  importante  pour  tous  les  automobilistes  a  par- 
tir  de  maintenant  jusqu'au  mois  d'avril  prochain. 
Une  reponse  prompte  de  la  manivelle  ou  du  de- 
marreur  elimine  la  plupart  des  ennuis  du  demar- 
rage  quand  il  fait  froid. 


Bougie   d'amorqage 
Champion 
Prix:  $1.50 


Les  Bougies 
d'Amorgage 


aideront  non  seulement  vos  clients  a  conduire 
leur  automobile  avec  confort  durant  tout  I'hiver, 
mais  encore  elles  economiseront  de  la  gazoline, 
protegeront  les  demarreurs  et  les  batteries. 

Elles  eliminent  I'ennui  et  le  travail  de  la  conduite 
d'un  automobile  et  elles  veulent  dire  plus  de  ven- 
tes  et  plus  de  profits  pour  vous.  Montrez  a  vos 
clients  comment  une  "Amorce  sauve  du  temps". 


Les  bougies  d'amorqage  Champion  placent  la  gazoline  dans  le  mi- 
lieu meme  du  moteur,  au  point  d'allumage,  ou  elle  saisit  la  pre- 
miere etincelle.  C'est  la  bougie  qu'il  faut  presentement  pour  celui 
qui  conduit  sa  propre  voiture  —  qu'il  s'agisse  d'un  auto  d'agrement 
ou  d'un  camion.  Un  assortment  de  Bougies  d'amorcage  Champion 
vous  aidera  a  donner  a  vos  clients  un  service  qu'ils  apprecieront, 
et  augmentera  le  chiffre  de  vos  ventes  dans  une  saison  ou  autre- 
ment  le  commerce  des  accessoires  d'automobiles  serait  tranquille. 

Toutes  les  Champions  sont  garanties  donner  "entiere  satisfaction 
a  ceux  qui  s'en  servent  ou  elles  seront  remplacees  ou  reparees 
gratuitement". 

N'importe  quel  marchand  de  gros  d'accessoires  d'automobiles  pent 
vous  en  fournir. 


Champion  Spark  Plug  Co.  of  Canada,  Limited 


Windsor 


Ontari 


ario 
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Nos  voyageurs  sont  actuellement  a  prendre  des  commandes  pour 
toutes  sortes  d'accessoires  d'automobiles  pour  livraison  le  prin- 
temps  prochain.  Tout  indique  qu'il  y  aura  une  grande  rarete  de 
ces  articles.  En  placant  votre  commande  immediatement,  vous 
vous  protesrez  contre  la  hausse  des  orix  et  vous  vous  assurez  d'une 
livraison  certaine. 


Fenetres  "STIK-TITE" 


/  DID  IT  MYSELF  ' 


Fenetres  "ST1K-T1TE" 


Chaufferette  de  radiateur 
rwnTT         et    de    moteur    amelioree 
^^  |        |£  «■  I  P"  pour  automobile. 


TflAOE     MAR* 


Fenetres  STIK-TITE,  lisieres  pour  rapiecer  et  emplatres 

pour  toiture 


■Km 

r^ut  You^^fenl?Pic?1®re1 

Nettoyeur  pour  permettre  de  voir  a  travers  le  coupe-vent,  avec  le  rouleau  de 
caoutchouc. 

Essayez  notre  service. 
Nous  expedions  promptement  les  commandes  par  la  poste  et  nos 
prix  sont  raisonnables. 

Lewis    Bros.,     Limited 

ACCESSOIRES  D'AUTOMOBILE 

MONTREAL 
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BALANCES 


La    Meilleure    Ligne 


Depuis  plus  d'un  demi-siecle,  nous  fabriquons  et  mettons  sur  le  marche  la  ligne  la  plus 
considerable  et  la  plus  complete  de  machines  a  peser  de  la  meilleure  qualite  et  les  plus  precises 
que  Ton  puisse  acheter. 

Les  Balances  IMPERIAL  STANDARD  et  CHAMPION  JEWEL  faites  par  nous  sont  con- 
nues  et  en  usage  d'un  ocean  a  l'autre,  et  elles  soul  vendues  par  les  principales  maisons  de  gros 
du  Dominion.  Le  succes  extraordinaire  qu'elles  out  eu  durant  ces  nombreuses  annees  est  du 
entierement  a  leurs  qualites  superieures  exceptionnelles,  a  leur  construction  durable  et  a  la 
beaute  de  leur  modele. 

Une  methode  moderne  de  fabrication,  le  travail  de  mecaniciens  experts  seulement  et 
l'emploi  exclusif  de  materiaux  de  la  meilleure  qualite  nous  permettent  d'af firmer  sans  hesitation 
aucune  que  notre  ligne  de  balances  est  non  seulement  insurpassee,  mais  qu'elle  est  sans  egale. 

Notre   ligne   de  balan- 
ces   est    employee    par 
lis    chemins    de 
fir    du    Dominion,    par 
la     plupart    des    com- 
gnii  's     de     message- 
a    et    de    transport, 
par       les       principaux 
tttoira     it     maisons 
de     salaieon,     par     un 
gros     pourcentage     de 
nicipalite'S, les  gran- 
fabrlques  de  beur- 
re   et    de   fromage,   les 
compagnles        d'Glfiva- 
teurs   a   grain   du   Ca- 
nada,    It's   cultivateurs, 
les  marchands  de  tou- 
tes  les   categories  ain- 
sl  que  par  des  milliers 
**""»»  de   mOnageres. 

Nous  avons  r§cem- 
ment  installs  dans 
tous  les  bureaux  de 
]ioste  du  Dominion  des 
balances  a  colis  pos- 
taux. 


Nous  fabriquons  des 
i.  i  rices  dont  la  ca- 
pacitf:  varie  de  % 
a  150  tonnes. 

Choix    iUiiniir    (le    mo- 
il ssins. 

nces   a   lettres. 

ires  a  colis. 

Balances    de    chimiste. 

Balances   de   comptoir. 

plate-forme. 

Balance  ■   d'enl  repol . 

■    iur   bureau 

et    de    ga- 

e  chemin  de  fer. 

l!:i!:i  nci  s       ba  icule     et 

bal; .  i  ■  pour 

iteur  a   grain, 
nces-voiture. 
ces   a  stock, 
ces     a     voie     de 
chemin  de  fer. 


,i!E£:»!»>r~!lHSg 


f!it, 


^^^^B 


Nous  les  Fabriquons 

Nous  attirons  tout  specialement  votre  attention  sur  le  fait  que  toutes  les  balances  que 
nous  offrons  en  vente  ainsi  que  toutes  celles  portant  notre  nom  sont  fabriquees  par  NOUS. 

Nous  ne  faisons  pas  que  les  assembler  —  nous  n'achetons  pas  nos  pieces  des  autres  et 
nous  ne  comptons  pas  sur  eux  pour  avoir  de  bons  materiaux  —  nous  n'achetons  pas  une  seule 
piece  entrant  dans  la  fabrication  de  notre  ligne  — ■  nous  les  fabriquons  et  en  faisant  cela  nous 
connaissons  parfaitement  la  qualite  du  materiel  que  nous  employons,  le  genre  de  fabrication  et 
toutes  les  choses  que  nous  devons  savoir  pour  vous  offrir  notre  ligne  de  balances  comme  la  meil- 
leure et  garantie  sous  tous  rapports. 

Aucune  commande  n'est  trop  considerable  pour  nous.  Pas  une  n'est  trop  petite  pour  ne 
pas  meriter  notre  plus  grande  attention.  Ecrivez-nous  pour  avoir  nos  prix  et  comparez-les  avec 
ceux  des  autres. 

THE  BURROW,  STEWART  AND  MILNE  CO.,  LIMITED 

Bureau-chef  et  Fabriques:  HAMILTON,    ONT. 

BUREAUX-SUCCURSALES     ET     ENTREPOTS 
MONTREAL:   John   R.  Anderson,  36  rue  St-Dizier.  Toronto:   48  et  50   Lombard   St. 

WINNIPEG:     130    James    Avenue. 
Adressez  toute  correspondance  au  bureau   le  plus  proche  de  chez  vous  et  soyez  assure  d'avoir  un  service  rapide. 
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La  valeur  du  service  dun  Gant 


depend  a  la  fois  du  materiel  et  de  la  confection.  Nous  avons 
I'outillage  le  plus  moderne.  pour  la  fabrication  des  gants.  Nous 
nous  efforcons  toujours  de  donner  la  qualite  a  nos  produits 
afin  de  conserver  la  clientele  de  nos  vendeurs.  Les  Gants  Ta- 
patco  sont  une  ligne  orincipale  profitable  qui  ne  connait  pas  de 
morte-saison.  En  demande  tous  les  jours  de  I'annee  pour  la 
vie  au  grand  air  ou  le  travail  a  I'interieur,  ils  sont  reconnua 
pour  leur  qualite  supreme  —  assurant  satisfaction  a  ceux  qui 
les  portent  —  et  des  ventes  "repetees"  pour  vous. 


"Des  mois  de  duree  avec  chaque  paire" 


THE  AMERICAN  PAD  AND  TEXTILE  COMPANY. 

CHATHAM,   ONTARIO 


Les  gants  de  coton  Tapatco 
sont  faits  en  3  pesanteurs  et 
de  3  modeles: — Gantelet,  poi- 
gnet  tricote  et  haut  avec 
bande   unie. 

Gants  Jersey  et  mitaines  de 
couleurs  tan,  oxford  et  ar- 
doise. 

Pour  I'usage  tres  dur  nous 
recommandons  nos  gants  en 
Canton  epais  avec  bouts  ou 
paume  en   cuir. 


pour  tout  le  monde 

AJUSTEURS  D'AUTO 

AJUSTEURS  DE   VOITURES 

MANUFACTURERS   DE 

PANIERS 

POSEURS  DE  TAPIS 

MANUFACTURIERS  DE 

CHAUSSURES 

EBENISTES 

Tetes  qui  ne  se  detacheront  pas 
du  corps  du  clou  et  pointes  qu 
justifieront  toutes  exigences. 

THE    STEEL    COMPANY 
OF    CANADA,    LIMITED, 

MONTREAL  HAMILTON 
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PEINTURE    CANADA 

ffLa  Peinture  de  Merite* 

C'est  le  temps  d'examiner  ce  que  votre  departe- 
ment  de  la  peinture  a  fait  durant  la  saison  der- 
niere. 

Les  marchands  qui  ont  tenu  en  magasin  la  ligne 
de  la  peinture  Canada,  laquelle  comprend  un 
fini  parfait  pour  toutes  les  surfaces,  ont  imme- 
diatement  constate  une  augmentation  conti- 
nuelle  de  leurs  ventes. 

Permettez-nous  de  vous  envoy er  des  renseignements 

complets. 

he  Canada  Paint  Co.,  Limited 


HALIFAX  MONTREAL  TORONTO 

WINNIPEG  CALGARY 

Fabricants  du  fameux  blanc  de  plomb  "Marque  Elephant*'. 


En   6crivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise  ., $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14   RUE   AUBER 

est   tres    propice    aux    voyageurs   canadiens    qui    visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


P.  MASSE, 

Marchand  de  bonbons,  epiceries,  tabac,  etc. 

164    rue    Lagauchetiere    Est,    MONTREAL. 


M.   ARCHAMBAULT, 

BOUCHER    EN    GROS 

2221 -2221  a  Boulevard  St-Laurent,   Montreal. 

Tel.  St-Louis  4944--1391-6973 
Residence:    5085 


BANQUE  PROViNCtALE 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $5,000,000.0 

CAPITAL    PAYE    ET    SURPLUS 3,000,00' 

ACTIF  TOTAL:  au-dela  de 34,000,000.0 

95  Succursales  clans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau 
Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-Edouard. 
CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 
President:   Honorable   Sir  HORM1SDAS   LAPORTE,   C.P.,  de  1 

maison    Laporte-Maitin    limitee,    administrateur    du    CrWi 

Foneier   Franco -Canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLET,  capitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lak 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Oceai 

Services  Limited". 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de   l'agri 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Ci 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche 

min  limitee. 
M.   M.   CHEVALIER,   directeur  general   Credit  Foneier  Franco 

Canadian, 

BUREAU  DE  CONTROLE. 
(Commissaires-censeurs) 
President:    l'honorable   sir   ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R.,  a 

juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 
Vice-President:      L'honorable    N.     PERODEAU,     N.P.,    Ministi 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  ai 
trateur   "Montreal  Light,   Heat  &  Power  Consolidated". 
M.  S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Rollant 

BUREAU- CHEF 
M.  Tancrede  BIENVENU, 
Directeur-general. 
M.   J. -A.   TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  che 

M.  C.-A.  ROY, 
Chef  "Bureau  des  Credits". 
Auditeurs  reprSsentant  les  Actionnairea 
K.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LAR*'^,  Qu6b(i 


A.  DUMANI, 


Importateur  et  exportateur  de  fruits 

173  rue  des  Commissaires  Est,  MONTREAL 


TEL.  MAIN  3070 
1815 


NOTRE-MME  BUTCHERS'  SUPPLY  CO. 

ED.    FRANCOEUR,    Prop. 

Quartiers   generaux   pour  outillages   de    boucheries   et   de 
Salaisons. 

882-886  Rue  Notre-Dame  Quest, 
MONTREAL. 

TEL.   MAIN  4180.       Agents  de  The   Preservaline   Manf'g  Co. 

New-York. 


Satifaction   garantie. 


Prix   reduits. 


FRECHETTE  &  FRERE, 

BOUCHERS 
Viandes,  Poissons,   Legumes,   Etc. 

4506  Rue  Notre-Dame  Est,  Terrasse  Bernard. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

— : —  Fondee  en  1874 


Capital  autorise 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 
Total  de  I'actif  au-dela  de 


$10,000,00 

7,800,001 

67,000,00 


DIRECTEURS: 


Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B&que,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wllsoi 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  g6rant-g6n6ral. 
Yvon  Lamarre,  inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL    (112  rue  Saint-Jacque. 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  g^rant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux  de  Quartiers 

Tout  d(5pot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  paye"  deux    ; 
fois  par  ann£e  un  intSrSt  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  <§met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRC 
LAIRES  et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  d 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  I 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PA1 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villi 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  (j 
lui  sont  confiSs,  et  fait  remise  promptement  au  plus  ft 
taux  de  change. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p, 
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FINANCES 


LA  CONFERENCE  INTERNATIONALE  DU 
COMMERCE 


La  conference  internationale  du  commerce, 
pendant  cinq  jours  fut  ocupee  a  considerer  les 
denies  financiers  et  industriels  de  la  France, 
gleterre,  la  Belgique  et  l'ltalie  et  a  chercher 
moyens  par  lesquels  les  Etats-Unis  peuvent  ve- 
il l'aide  de  ces  pays,  a  ajourne  sa  seance  ven- 
li  soir,  en  adoptant  .un  projet  d'organisation 
nanente  d'hommes  d'affaires.  Les  delegues 
ngers  son;  partis  dimanche  soir  pour  faire  la 
nee  des  principaux  centres  industriels  du  pays, 
r  voyage  s'etendra  jusqu'a  Saint-Louis  et  Kan- 
City. 

La  stabilisation  du  change  etranger,  conside- 
les  financiers  etrangers  comme  un  des  pro- 
les plus  difficiles  a  resoudre,  depend  en 
de  partie  de  Taction  que  prendront  les  cap!ta- 
5  americains  au  sujet  de  l'ouverture  de  credits 
nations  etrangeres. 

Le  baron  du  Marais,  passant  en  revue  les  be- 

3  financiers  de  la  France,   a  declare  que  l'a 

e  par  la  France  de  fonds  destines  a  hater  la 

ustruction   des   regions  devastees,  cree   la   ne- 

te    d'obtenir    des    credits    americains    afin    de 

r  pour  la  marchandise  qui,  en  temps  normaux, 

payee  par  les  exportations  de  la  France. 

"Emettre    des  bons  francais    sur   les    marches 

loams  serai  t  le  meilleur  moyen  de  donner  a  la 

ce  les  fonds  dont  elle  a  besojn  pour  effectuer 

Kiiements.     Ces  bons  seraient  vendus  ou  bien 

tit  au  public,    ou   bien  par  l'intermediaire 

>Bporations   americaines,  qui  emettraient  leurs 

res  bons  contre  des  obligations  etrangeres." 

M.  du  Marais  a  fortement  parle  contre  l'usage 

moyens    artificiels,    tels  que  la  creation  d'une 

laie   internationale,   qui   a   ete   suggeree   com- 

m  moyen  de  stabiliser  le  change. 

Discutant  la  situation  financiere  en    Belgique, 

ofesseur  Juneesen  a  declare  que  depuis  l'armi- 

la  Belgique  avait  contracts  une  dette  de  250 

)ffis  de  dollars  a  l'etranger,  et  que  le  rembour- 

ferait   avec   le   premier   paiement   alle- 

!.    La  dette  d'avant-guerre  et  les  contributions 

uerre  se  montent  a  environ  $1,200,000.     Cette 

ie  est  couverte  par  des  emprunts  dont  la  plus 

ie  partie  a  deja  ete  prelevee.    Ce  dont  la  Bel- 

i  a  besoin,  a-t-il  explique,  c'est  des  credits  a 

ies  echeances,  de  dix  et  meme  de  20  ans. 

ue  vote  rapide   de  la   loi   Edge   qui   se   trouve 

tenant   devant   le    Senat   et   la   formation    de 

antes  corporations    pour    organiser   les  finan- 

lu  commerce  exterieur,  soumise  a  cette  legis- 


lation, comme  moyen  de  pourvoir  aux  demandes 
de  credits  des  nations  etrangeres,  telles  sont  les  re- 
commandations  contenues  dans  un  rapport  sounds 
a  la  conference  interna  ;ionale  du  travail  aujourd'- 
hui  par  M.  James  S.  Alexander,  de  New- York,  pre- 
sident de  la  commission  americaine  du  credit  et  des 
finances. 


LA  POSITION  FINANCIERE  DU  CANADA 


— "Un  facteur  puissant  de  notre  confiance  en 
la  position  financiere  du  Canada,  est  la  demande 
considerable  de  nos  principaux  produits  a  des  prix 
el  eves. 

Pour  les  douze  mois  termines  en  aout,  nos  ex- 
portations de  produits  domestiques  se  sont  totali- 
ses a  $1,232,875,000  ou  $102,000,000  moins  que 
pendant  les  douze  mois  precedents.  Cependant 
cette  diminution  est  due  au  fait  que  l'exportaion 
des  munitions  de  guerre  a  cesse.  Ainsi,  durant  la 
periode  qui  nous  occupe,  la  valeur  de  nos  exporta- 
tions comprises  sous  la  denomination  'Cartouches" 
etait  de  $142,963,000  comparativement  a  $219,037,- 
000  en  1918.  Une  diminution  considerable  dans  la 
quantite  et  la  valeur  de  nos  exportations  de  ble  a 
ete  compensee  par  une  augmentation  tres  forte  de 
nos  exportations  de  viande,  d'ani-maux,  de  fer,  d'a- 
cier  et  de  bois. 

Le  transport  a  l'etranger  du  betail  vivant  a  ete 
anormal.  Pour  les  douze  mois  termines  en  aout,  il 
represente  $40,347,000  comparativement  a  $15,- 
342,000  pour  la  periode  correspondante  de  1917. 

Pour  les  douze  mois  termines  en  aoiit  1919, 
nous  avons  exporte  pour  $8,054,170  de  beurre;  $35,- 
L51.354  de  fromage;  $66  30S,19fi  de  bacon  et  de 
jambon;  $2S,785.219  de  boeuf;  $5,362,122  de  vian- 
des  en  conserves  et  $9,103,524  de  pore.  C'est  un 
total  de  $152,764,585,  comparativement  a  $111,- 
215,076  en  1918  et  $107,251,856  en  1917." 


LE  CHANGE  ETRANGER 


Les  fonds  de  New-York  continuent  de  se  main- 
tenir  a  Montreal  a  Ten  our  de  3  15-32  a  3  1-2  pour 
cent. 

Au  marche  de  New-York  les  francs  se  nego- 
ciaient  a  8-65  a  demande  et  a  8.63  par  cable. 

Les  francs  suisses  se  maintenaient  a  peu  pres 
sans  changement  a  5.63  a  demande  et  a  5.61  par 
cable. 

Les  francs  beiges  etaient  plus  fermes  a  8.59  a 
('emande  et  a  8.57  par  cables. 

Les  'marks  eurent  une  tendance  a  decliner.  lis 
se  negociaient  a  raison  de  3. 40  a  demande  et  de 
3.42  par  cables. 

La  livre  sterling  a  ouvert  a  4. IS  a  demande  et 
a  4.18  3-4  par  cables,  mais  elle  a  ensuite  baiss^  de  1 
point  et  etait  cotee  a  4.17  a  demande  et  a  4.18  par 
cables. 
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Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

"La  Prfvoyance"  emet  une  Police  de 
Garantie  pour  Gerants,  Comptables, 
Caissiers,  Commis,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a  commission,  qui  abolit  la 
pratique  equivoque  et  surannee  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  assure  le  patron  contre 
toute  perte  occasionnee  par  les  de- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employes.  "La  Pr6voyance"  6met 
aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  Societes  de  Bien- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  tous 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.  C.  GAGNE, 

Dlrecteur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


RANGE 
EICIALE 


Un  commerce  quel  qu'il  soit  ne 
saurait  etre  solidement  protege, 
si  ceux  qui  contribuent  le  plus 
a  son  succes  ne  sont  pas  titu- 
laires  d'une  Police  d'Assurance 
dite  de  Protection  Commerciale. 

S'adresser   pour  tous 
renseignements    a    la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Siege    social        -        -        TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie   Inst.   Comptable.      Comptable 

lncorpor6. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphique:   "GONTHLEY" 


La   Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre  I'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,  Saint- Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  ggrant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secr6t. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,     Verres 

a    Vltres,    Pelnture,   etc. 
Speciality;  —   Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneflcier  ses  clients  de 
cette  economie.  Attention  toute  spe- 
cials aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
uaa  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de   Quebec 
11   Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audl- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


bolide  Progres 

Des  m^thodes  d'affaires  inoder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitemeDts  equl- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
pb6nom6nal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  ann^es  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  d^passent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SUN  LlFt  OF  CANADA 

SIEGE  SOOAL-JrfONTREAL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 

Assurances  contre    Incendie,  Assuran- 
ces   Maritimes,    d'Automoblles,  con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,   la   Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,    au-dela   de    ..    ..  $7,OOO,000.0( 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et   gerant   general 
C.  S.  WAINWRIGHT.  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE,  geran 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      I  NSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,01 5.7C 
Actif  $1,019,177.6( 

Passif  (Reserve) 

$139,911.6: 

Theodore    Meunler,    Directeur 
B.  A.  Charlebols,  Sous-Dlrecteu 


GARAND,  TERROUX  & C 

Banqulers  et  Courtier* 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montr*. 
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LES  PERTES  PAR  LE  FEU  AU  CANADA. 


Danger  du  voisinage.  —  On  entend  par  "danger 
voisinage"  la  probability  qu'un  feu,  ayant  eclate 
s  une  maison,  se  communique  a  une  construc- 
contigue  ou  adjacente.    Un  tel  danger  est  mu- 
ou  reciproque,  c'est-a-dire  que  chaque  maison 
Jtitue  un  danger  pour  sa  voisine  qui,  a  son  tour, 
jse  l'autre.    En  outre,  le  danger  du  voisinage  est 
)  mun  ou  translatif.    Un  edifice  expose  d'un  cote 
:  transmettre  le  danger  a  un  autre  du  cote  op- 
La  mesure  du  danger  se  trouve  dans  les  fac- 
s  ou  conditions  qui  favorisent  ou  obstruent  le 
age  du  feu.    Les  principaux  sont  l'espace  et  la 
;truction.    II  y  a  le  danger  du  voisinage  disjoint 
.djacent,  comme  dans  le;  cas  des  maisons  deta- 
s,  ou  le  danger  contigu,  lorsqu'il  y  a  un  nmr 
tnun  entre  deux  maisons.    Le  premier  diminue 
robabilite  de  communication  du  feu  en  raison 
etendue  de  l'espace  libre  intervenant;  mais  la 
truction  modifie  le  facteur  de  la  distance. 

Les  murs  en  brique  pleins,  sans  ouvertures, 
tituent  une  barriere  qui  nullifie  le  danger  du 
nage,  quelle  que  soit  la  distance.  L'inefficaeite 
'ill  mur  exterieur,  sounds  a  Taction  du  feu,  va- 
n  raison  inverse  de  la  dimension  et  des  ouver- 

qui  y  sont  pratiquees.  Cependant,  les  murs 
ouvertures  sont  generalement  lateraux  ou  au- 
\vl  donnent  sur  constructions  adjacente?  dans 
els  on  ne  peut  pas  percer  de  fenetres.  Les  exi- 
?s  inodernes  demandent  autant  de  lumiere  et 
que  possible,  et  meme  dans  les  cloisons  ou  les 

lateraux,  en  cas  ou  une  construction  est  plus 
equ'une  autre  adjacente.  Le  danger  auquel 
exposees  ces  ouvertures  peut  etre  modifie  en 

otegeant  par  des  vitres  renforcees  d'un  treillis 
lique,  des  volets  ignifuges,  des  rideaux  aquife- 

u  en  dotant  l'edifice  d'un  systeme  d'arroseurs 

latiques. 

>ans  plusieurs  petites  villes  et  cites  du  Canada, 
'files  maisons  de  rapport  sont  transformees  en 
sins  et  divisees  par  des  cloisons  en  lattes  re- 
ntes de  platre,  et  de  legers  murs  en  brique  sont 
de  nombreuses  ouvertures.     II  est  extreme- 
difficile  d'eteindre  un  incendie  en  pareils  edi- 
Quand  a  ces  defectuosites  de  construction 
te  le  danger  du  an  depot  de  marchandises  in- 
tables  et  a  la  negligence   caracteristique   de 
•res  de  passage,  ces  pates  de  maisons  const  i- 
un  des  plus  graves  dangers  d'incendie. 
anger  des  corniches  en  bois.  —  Les  corniches 


\ 

n 
ien 


en  bois  reunissent  souvent  tout  un  carre  de  maisons 
ia  facade  en  brique,  qui,  par  ailleurs,  semblent  etre 
detachees  les  unes  des  autres.  Advenant  un  feu 
dans  un  tel  carre,  les  corniches  cachent  la  marche 
des  flammss  vers  le  toit;  il  s'ensuit  que  tout  le  toit 
est  en  feu  avant  que  les  pompiers  s'en  apercoivent. 
On  se  demande  si  les  corniches  en  bois  ne  sont  pas 
plus  dangereuses  que  les  toits  en  bardeaux,  puisque 
ceux-ci  ne  cache  pas  le  feu  qui  les  atteint  exterieu- 
rement.  Les  corniches  en  bois  ne  sont  certainement 
pas  un  ornement;  elles  ravalent  le  bon  gout  et  vio- 
lent les  regies  de  la  siirete;  les  compagnies  d'assu- 
rance  les  taxent  lourdement. 

Un  edifice  constituent  un  danger  anormal,  lors- 
qu'il est  de  grande  hauteur,  d'excessive  etendue,  ou 
occupe  de  maniere  a  produire  des  feux  intenses. 
Les  cours  a  bois,  les  ateliers  a  planeurs,  les  depots 
d'buile,  les  raffineries  et  les  ecuries  de  louage  sont 
de  grands  dangers.  On  trouve  des  ecuries  de  louage 
dans  plusieurs  villes  canadiennes;  elles  sont  sou- 
vent  situees  a  l'arriere  d'un  carre  de  maisons  en 
brique,  et,  faute  de  facilite  d'acces,  constituent  l'une 
des  plus  dures  taches  des  pompiers,  quand  un  feu  y 
eclate.  Les  maisons  en  bois  sont  tellement  dange- 
reuses que  si  deux  d'entre  elles  sont  a  une  dizaine 
de  pieds  l'une  de  l'autre,  on  peut  les  considerer  com- 
ine  n'en  forniant  qu'une  seule.  Ce  danger  des  mai- 
sons en  bois  existe  dans  la  plupart  des  cites  et  des 
villes  du  Canada.  On  trouve,  dans  les  nouvelles 
municipality  de  l'Ouest  des  rues  et  des  quartiers 
formes  de  maisons  en  bois  d'un  ou  de  deux  etages 
et  couvertes  en  bardeaux,  entassees  et  accolees  les 
unes  aux  autres,  bien  que  de  tous  cotes  s'etendent 
des  centaines  de  milles  de  prairies  ouvertes.  La  si- 
tuation est  encore  pire  dans  les  villes  minieres  du 
Nord  de  l'Ontario,  car  le  danger  y  est  aggrave  par 
les  feux  de  forets  qui  ravagent  souvent  les  environs. 
Dans  les  cites  et  les  villes  de  l'Est  du  Canada,  des 
sections  entieres  de  maisons  en  bois  n'existent  pas 
jusqu'a  un  tel  degre,  mais  des  constructions  dela- 
brees  en  bois  alternent  avec  des  maisons  solides  et 
menacent  la  securite  de  chaque  maison  adjacente. 

Controle  local.  —  Prevenir  les  conflagrations 
par  le  controle  local  consiste  a  assurer  la  securite 
d'un  certain  nombre  d'edifices  adjacents,  en  leur  ap- 
pliquant  les  principes  du  controle  de  l'unite.  La 
difference  consiste  a  tacher  de  confiner  le  feu  a  une 
seule  maison  d'un  groupe,  au  lieu  du  plus  petit  es- 
pace  possible  dans  une  seule  maison. 

Les  methodes  destinees  specialement  a  cette 
fin  sont  la  protection  de  toutes  les  ouvertures  exte- 
rieures,  et  l'installation  d'un  systeme  d'arroseurs 
automatiques,  dans  les  plus  dangereuses  construc- 
tions des  quartiers  encombres.  Tous  les  feux  de 
voisinage  se  propagent  surtout  par  l'entremise  de 
fenetres  et  de  portes  non  protegees. 
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Achetez  et  Engagez  les 
autres  a  Acheter 


Les  marchands  du  Canada  seraient  les  premiers  a  res- 
sentir  tout  flechissement  dans  le  pouvoir  d'achat  du  pu- 
blic. 

Vous  avez  de  gros  interets  en  jeu. 

Jusqu'a  ce  que  FEmprunt  de  la  Victoire  soitconclu. — 
Faites  tous  vos  efforts  pour  contribuer  a  son  succes. 

Appuyez  FEmprunt  de  la  Victoire  avec  toute  Fener- 
gie  que  vous  deployez  dans  vos  affaires. 

Vos  clients  sont  vos  amis.  Ne  perdez  pas  une  seule 
occasion  de  leur  demontrer  Fimportance  d'assurer  le 
succes  de  FEmprunt  de  la  Victoire  1919.  Voici  un  cas  ou 
la  prosperity  de  la  Nation  et  vos  propres  interets  ne  font 
qu'un. 

Et  vous  ne  pouvez  pas  reussir  a  engager  les  autres  a 
acheter  des  Obligations  de  la  Victoire,  a  moins  que 
vous-meme  vous  n'en  posse  diez  un  bon  bloc. 

Le  Canada  possede  un  lot  important  d'Obligations  de 
la  Victoire.  II  faut  qu'elles  soient  vendues! 


Pulilioe  sows  les  auspices  du  Ministre  des  Finances  par  le 
Comity   canadien   de   l'Emprunt   de   la  Victoire. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant".   s.v.p. 


■-' 


II  _  No  44 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  31  octobre  1910 


QhS 


p 

J 


et 


i 


La  saison  d'automne,  plus  que 
n'importe  quelle  autre,  est  le  bon 
temps  pcur  peinturer. 

Nous  sollicitons  de  nouveau  votre 
patronage  sur  la  base  du  merite 
seulement. 

Nos  produits  ne  sont  pas  faits 
pour  etre  vendus  a  un  certain 
prix  mais  d'apres  un  etalon  de 
qualite! 


OTTAWA 
PAINT 
WORKS 
LIMITED 


OTTAWA, 
Canada. 
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MARCHANDISES     DE     FABRICATION 
CANADIENNE 

■PIEDS,  DRAPS  DE  LIT  ET 
TAIES  D'OREILLER 

Legers  et  Forts  —  Faciles  a  Laver, 
Epais  et  Souples  —  de  Bonne  Duree 

Au  premier  rang  par  la  qualite,  la  durability  et  l'apparence. 
Vendus  a  la  piece  ou  tout  confectionnes.  Adressez-vous  a  votre 
marchand  de  gros. 

THE  DOMINION  TEXTILE  COMPANY, 

LIMITED 

TORONTO  MONTREAL 
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Parlez  de  la  MAZOLA 

Elle  se  vendra  toute  seule 

representants  sont  actuellement  a  visiter  le  commerce  pour  faire  connaitre  la  MAZOLA. 

MAZOLA  est  de  la  pure  huile  de  ble  d'lnde. 

donne  a  vos  clients  une  graisse  pour  fritures,  faire  des  gateaux,  faire  frire  dans  beaucoup  de  grais- 
>auter  —  et  pour  les  sauces  a  salade  elle  n'a  pas   son  egale. 

pent   employer    indefiniment    la    MAZOLA.     Elle    ne    donno    pas 
out  ni  I'odeur  d'un  mets  a  un    autre. 


srtaines  temperatures  les  graisses  de  cuisine  brulent.  La  MAZO- 
atteint  la  plus  haute  temperature  possible  avant  meme  de  fu- 
A  la  temperature  pour  cuire,  elle  ne  degage  pas  de  fumee  du 
:  ni  d'odeur. 


MAZOLA  remplace  le  beurre,  le  saindoux,  les  graisses 
iposees  et  I'huile  d'olive.  Elle  donne  de  meilleurs  resultats  et 
ent  beaucoup  moins  chere. 

VIAZOLA  est  un  digne  compagnon  de  tons  nos  autres  produits  si 
ulaires: 

LES     SIROPS     DE     BLE-D'INDE 
MARQUES    CROWN    ET   LILY   WHITE 

"HE    CANADA    STARCH    CO.,    LTD 

MONTREAL,   Que. 
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Pour  faire  connaitre  la  ligne  Welch  des  confitures  aux  fruits  de  Niagara  que 
Von  peut  vendre  au  commerce  de  detail  par  V intermediate  des  distributeurs] 
reguliers  de  la  maison  Welch. 


DANS  la  fabrication  de  nos  confitures 
aux  fruits,  nous  avons  maintenu  l'e- 
talon  de  la  haute  qualite  des  produits 
WELCH,  et  notre  procede  d'origine  nous 
a  permis  d'offrir  au  commerce  une  ligne 
de  "Specialites  aux  fruits  Welch",  dont 
chaque  produit  est  une  amelioration  sur 
les  confitures  ordinaires. 

La  methode  de  fabrication  Welch  nous 
met  en  position  de  donner  sur  nos  confi- 
tures aux  fruits  des  cotations  qui  permet- 
tent  la  vente  de  nos  produits  au  consom- 
mateur  a  des  prix  raisonnables,  tout  en 
laissant  au  detaillant  un  profit  de  25%. 

Nos  confitures  sont  mises  dans  des  pots 
de  verre  de  15  onces  et  en  boites  de  fer- 
blanc  ordinairej.  Nous  avons  un  assorti- 
ment  de  dimensions  pour  notre  Grape- 
lade. 

GRAPE-RASPBERRY    FRUIT-LADE  — 

Goutez  cette  confiture  aux  fruits  et  com- 
parez  sa  saveur  avec  la  confiture  aux 
framboises  ordinaire  et  vous  aurez  l'oc- 
casion  de  constater  le  veritable  gout  de 
framboises  de  notre  produit.  (La  maison 
Welch  conserve  toujours  la  veritable  sa- 
veur des  fruits  dont  elle  se  sert;  c'est  la 


une  partie  de  notre  procede).  Le  petit 
pourcentage  de  graines  ou  pepins  est  un 
avantage  exceptionnel  pour  la  vente. 

GRAPE-BLACK  CURRANT  FRUIT- 
LADE. — Ce  n'est  pas  une  confiture  aux 
groseilles  noires  comme  celles  que  vous 
connaissez,  mais  un  produit  merveilleu- 
sement  ameliore,  exempt  de  poches  d'air, 
de  graines  ou  pepins  et  de  pelures,  d'un 
gout  delicat  toujours  uniforme  et  qui 
plait. 

PLUMLADE.  —  Une  confiture  aux  pru- 
nes pure,  sans  pelures  ni  noyaux. 

PEACHLADE.  —  Une  confiture  aux  pe- 
ches  pure,  faite  differemment  des  autres. 

GRAPELADE.  —  "Veritable  miel  de  rai- 
sins". Plusieurs  detaillants  ont  beaucoup 
de  succes  avec  la  vente  de  la  Grapelade. 

Nous  nous  sommes  assures  un  grand  ser- 
vice de  distribution.  Des  annonces  dans 
les  quotidiens  ont  ete  publiees  dans  quel- 
ques  territoires,  et  une  demande  est 
creee  chez  le  consommateur.  Nous  pro- 
mettons  une  plus  grande  publicite  encore 
pour  cette  saison,  et  nous  oflfrons  egale- 
ment  de  la  Grapelade  en  pots  de  verre  de 
15  onces  en  plus  des  quatre  autres  dimen- 
sions de  boites. 


LISTE   DE    PRIX    EN    VIGUEUR    dans    les    provinces    d'Ontario,    Quebec, 
Nouveau-Brunswick,  Nouvelle-Ecosse,  He  du  Prince-Edouard  et  la 

ville  de  Winnipeg. 


Prix   du   detail 

Dimensions  le    pot 

Pot  de  verre  fie  13  onces    $  .35 
Bolte  ordinaire  de  4  lbs.    1.10 

Pot  de  verre  de  15  onees        .35 
Boite  ordinaire  de  4  lbs.    1.10 

Pot  de  verre  de  13  onees        .40 
Boite  ordinaire  de  4  lbs.    1.20 

Pot  de  verre  de  1.",  onces        .40 
Boite   ordinaire   de   4   lbs   1.20 


Prix  du   detail 


Varietes 


La   douz. 


Dimensions  le    pot         Varietes 

Peachlade    (2    douz.)        $  3.15         Pot  de  verre  de  13  onces    $  .40 
Peachlade    (1   douz.)  lO.Oii         Pof  de  verre  de  9  onces      .23 


Grapelade    (2  douz.) 
Grapelade    (2   douz.)        -  -' 


Plumlade   (2  douz.)  3.15 

T'lumlade   (1   douz.)  10.00 

Grape-Rasp.    (2  douz.)        3. SO 
Pruitlade   (1  douz.)  11.00 

Crape-B.   Cur.    (2   douz.)     3.30 
Fruitlade    (1    douz.)  11.00 


Boite  ordinaire  No  1 
Boite  ordinaire  No  2 

BoJte  ordinaire  No  2\(, 
Boite  ordinaire  de   4  ll>s. 

Seaux  de  15  lbs. 


.23 
.30 

'  lr;i  pelade 
i  irapelade 

(."!   dniiz.i 
(2    dnuz.) 

.70 
1.10 

Grapelade 
Grapelade 

(1  douz.) 
(1    douz.) 

Grapelade 

20c  la  lb 

(2    dans 

The  Welch  Co.,  Limited,  St-Catharines,  Ontariq 


En    ecrivant    aux    annonceurs.    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Feves 


(a  la  sauce  aux  tomates) 

Marque  Simcoe 


Vous  pouvez  commander  les  feves  au  lard  de  la  marque  Simcoe  en  grande 
quantite  sans  crainte  qu'elles  ne  restent  sur  vos  tablettes. 

C'est  un  mets  qui  fait  partie  du  menu  ordinaire  de  toutes  les  families.  C'est 
un  aliment  riche  en  proprietes  nutritives  et  un  excellent  remplacant  de  la 
viande. 

Vous  y  gagneriez  a  prendre  en  stock,  a  mettre  en  etalage  et  a  pousser  la  vente 
de  cette  marque  populaire. 

Demandez-la  a  votre  marchand  de  gros. 


DOMINION  CANNERS  LIMITED 

Hamilton,  Canada 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    ».v.p. 
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Ce  sont  les  Besoins  des  Marchands  qui  ont  Guide 
les  Perfectionnements  de  la  Caisse  Enregistreuse  "National' 


CE  qu'il  faut  au  marchand"  a  toujours  ete 
—  et  il  le  sera  toujours  —  notre  idee 
premiere  dans  la  fabrication  des  caisses  enregis- 
treuses. 

Cette  industrie,  telle  qu'elle  est  aujourd'hui,  est 
le  resultat  d'etudes  continuelles  touchant  les  be- 
soins des  marchands. 

Toutes  les  suggestions  que  Ton  nous  fait  sont 
etudiees  avec  soin.  Celles  qui  sont  pratiques 
sont  adoptees  et  nous  leur  faisons  subir  des 
epreuves  mecaniques  tres  severes  avant  de  les 
adopter. 


Ces  dix  dernieres  annees  nous  avcns  ?pi)ci 
6,508  ameliorations  a  notre  machine. 

Ces   ameliorations   ont  ete   faites  pour  que 
marchands  qui  se  servent  d'une  Caisse  Enre:- 
treuse  "National"  puissent    avoir    une    mach 
qui  leur  donnera  le  meilleur  service  possible. 

Les  Caisses  Enregistreuses  "National"  du  <• 
nier  modeie  sont  pratiques,  commodes,  prec  s 
et  durables  —  ce  sont  les  meilleures  que  n;» 
puissions  fabriquer. 


Les  Caisses  "National"  sont  achievement  en  usage  dans  296  brands 

de  commerce 

The  National  Cash  Register    Company  of  Canada,  Limited. 

BUREAUX-SUCCURSALES 


Calgary 714  Second  Street  W. 

Edmonton  .. 5  McLeod   Bldg. 

Halifax 63  Granville  St. 

Hamilton   ..   __   ..   .-   _-   --   --   14   Main   Street   East 

London  __  --  __  --  --  —  --  --  350  Dundas  Street 

Montreal    _-    _-    _-    122   rue    Ste-Catherine    Ouest 

Ottawa   _-   __   _-   --   --   --  --   --  306  rue   Bank 


Quebec 113  rue  St 

Regina 1820  rue  Corn* 

Saskatoon 265  Third  Avenu- 

St.  John 50  St.  Germain  Street 

Toronto 50  Adelaide  Street 

Vancouver  __  ._   __   __   ._  _-  524  Pender  St.  W. 
Winnipeg   ._    --   -.    ._   213    McDermot  Avenue 


FABRIQUE:    TORONTO,   ONTARIO. 
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FAITES  UN  PLUS  GROS  COMMERCE  DE  POISSON 

II  y  a  une  demande  toujours  croissante  pour  le  bon  poisson.  La  Marque  Brunswick 
remplira  la  demande  avec  une  entiere  satisfaction  pour  vous  et  pour  votre  clientele.  I^e 
grand  soin  que  nous  apportons  a  choisir  et  a  ne  preparer  que  ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait 
de  poisson   a   fait  de  la  Marque    Brunswick  la   favorite   des  gens   les   plus   difficiles. 

"  MARQUE  BRUNSWICK:  " 

Les  aliments  ninriiis  de  la  marque  Brunswick  vous  donneront  un  commerce  de  poisson 
plus  considerable  et   plus  profitable. 

Voici    quels   sont   les   produits   de   ia    Marque    Brunswick: 
'4    Sardines  a  1'huile.  Hareng   Saur. 

%    Sardines   a   la   moutarde.  Hareng  a   la    sauce  aux   tomates. 

Finnan    Haddies    (boites    rondes    et    ovales).  Clams. 

Leur  tualite  est  gaiantie.  C'est  la  raison  pour  laquelle  ils  font  invariablement  faire  ties 
\  entes  r£p6t£es 

Choisisdez  parmi  la  liste  Brunswick  ce  qu'il  vous  faut  et  constatez  vous-meme  comme 
ils  sont  faciles  a  vendre. 


-&2    m 


CONNORS  BROS.,  LIMITED 

Black's  Harbour,  N.-B. 


LES 


Mets  Prepares 
de   CLARK 


Viandes  en  boites  Soupes  en  boites 

Feves   au   lard 
Catsup  aux  tomates  Langue  de  boeuf 


Viandes  en  pots 
Beurre  de  peanut 


et  autres  mets  delicieux. 

FACTS    AU    CANADA 

par  des  Canadiens 
.  Clark,  Limited 


MONTREAL 


en   ecrlvant  aux  annonceurs,  muntionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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)es  Sodas 
Jersey  Cream  de  McCormick, 

s'il  vous  plait" 

Tous  les  marchands  connaissent  la  demande  continuelle  qui  existe  pour  les 
Sodas  Jersey  Cream  de  McCormick. 

Le  marchand  avise  prendra  en  stock  des  marchandises  qui  sont  les  plus  en 
demande. 

e  consommateur    demande  toujours  la  qualite.     C'est  la  raison  pour  laquelle  les  McCormick's 
ont  en  demande  dans  tout  le  pays. 


Toujours  croustillants 


Toujours  frais 


'empaquetage  cachete  est  le  secret  de  leur  croustillant  tout  comme  lorsqu'ils  sortent  du  four- 
eau.     Des  produits  de  qualite  veulent  dire  de  plus  grosses  ventes. 

De  plus  grosses  ventes  veulent  dire  de   plus  gros   profits   pour   le   marchand. 

ie   McCormick    Manufacturing    Co.,    Limited 

LONDON   -   -   CANADA 

URSALES:  Montreal,  Ottawa,   Hamilto  i,  Kingston,  Winnipeg,  Calgary,  Port  Arthur, 

St.  Jokn,  N.  B. 
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Pensez  a  Votre  Salle  a  l'Huile 

Songez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
nipuler  de  la  gazoline  et  de  l'huile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
par  l'emploi  d'un  equipement  moderne. 

Chaque  vente  que  vous  faites  vous  donne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
s'en  vont-ils  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  l'huile  ren- 
versee  ou  perdue  par  le  coulage,  l'evaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
la  manutention? 

UNE  POMPE 


[ESTABLISHED  18651 

— i  i iK/, 


POUR    L'EMMAGASINAGE 
mettra  votre  commerce  d'huile 
fitable.     Elle    est    a    I'epreuve 
^evaporation;    elle   est   precise, 
merit    propre,   jolie    et    elle     sa 
temps.       Elle     vous     permettra 
d'huile  avec  moins  de  travail, 
cune   sorte.      Pas   d'odeur. 
Permettez-nous  de  vous  envoye 


DE    L'HUILE 
sur  une  base  pro- 
du    coulage    et    de 

commode,   absolu- 

uve    beaucoup     de 

de     vendre     plus 

Pas  de  perte  d'au- 


r  notre  litterature 


prouvant  nos  dires. 


S.  F.  BOWSER  COMPANY,  LTD- 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 

Bureaux  de  ventes  dans  tous  les  centres. 
Representants  partout. 


Fig.  241.  Pom- 
pe    a     gazoline 

"Sentinelle 

Rouge". 


Contre  le  mal  de  tete,  la  nevralgie,  etc., 
recommandez    les 

Poudres  Nervine  MATHIEU 

Tout  le  monde  connait  ce  remede  in- 
offensif  et  souverain,  et  vous  consta- 
terez  que  vos  clients  apprecieront  le 
fait  que  vous  leur  conseillez  d'en 
faire  usage. 


POUDRES  NERVINES 

De  MATHIEU 
Pouriousles  Manx  de  Tele  et  Nevralfle 

*4  .      vimi,e*iS<>wm^  <*,}**  J 


Un  grand  nombre  d'6piciers  font  des 
profits  supplementaires  en  vendant 
ces  poudres.  Adressez-nous  une  com- 
mande  et  commencez  vous-meme  a 
prendre  votre  part  de  ces  profits. 

La  CIE  J.  L.  MATHIEU 


PROPRIETAIRE. 


SHERBROOKE, 


Qu6. 


II  faut  distinguer  les 
Allumettes  et  les 
Allumettes  d'Eddy 

Lesquelles    vendez-vous? 

II  y  a  tout  autant  de  difference  entre  les  allumettes  qu 

y  en  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 

On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 

Les  allumette  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis: 

Elles  ne  vous  desappointent  jamais.  (Le  marchand  n> 

plus  ne  regoit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet). 

70,000,000  de  ces  allumettes  sortent  de  notre  fabi 

tous  les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pa: 

Un  ecoulement  rapide  de  stock,  voila  ce  que  cherc 

toujours  le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy 

chose  devient  tres  facile. 

Connues  d'un  ocean  a  l'autre,  elles  se  vendent  tout 

seules. 

Vous   y  gagneriez  a  envoyer  votre   commande  aujo 

d'hui. 

THE  E.  B.  EDD1 
CO.,  LIMITED. 

HULL,    CANADA. 


! 
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Un  Prog'res  Remarquable 

[^ES  conditions  incertaines  qui  ont  regne  durant  la 
guerre  ont  prouve  Tutilite  de  plusieurs  lignes  vendues 
par  les  marchands.  Au  nombre  de  ces  produits  se  trouve 
la  Poudre  a  pate.  La  POUDRE  A  PATE  EGG-O  a  prou- 
ve son  utilite  absolue. 

Avec  les  farines  de  guerre  lourdes,  une  bonne  poudre  a  pate  etait 
essentielle.  C'est  exactement  pour  cette  raison  que  les  fern  res  ont 
fait  des  comparaisons  entre  les  Poudres  a  Pate  et  elles  ont  chcisi 
la  Poudre  a  pate  combinee,  parce  qu'elle  etait  la  plus  certaine  et 
la  plus  ef f icace. 

La  Poudre  a  pate  Egg-O  est  une  poudre  combinee  et  le  fait  qu'elle  a 
subi  Pepreuve  avec  succes  se  trouve  amplement  derrcntre  du 
fait  que  nos  ventes  dans  l'Ontario,  durant  1918,  ont  ete  vingt- 
et-une  fois  plus  considerables  que  celles  de  1915.  Cela  de- 
vrait  ccnvaincre  tous  les  marchands  de  l'avantage  qu'ils  ont  a 
prendre  en  stock  la  Poudre  a  Pate  Egg-O. 

La  Egg-O  est  tenue  en  stock  par    tous  les  marchans  de  gros. 

EGG-0  BAKING  POWDER  CO.,  LIMITED 

At>m%,  HAMILTON,   ONTARIO. 


*V£lit 


En   ecrivant  aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p 
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Avant  I'Arrivee  du  Froid 

Le  mois  prochain,  il  sera  trop  tard  pour  ex- 
pedier  du  2  dans  1  et  du  Black  Knight  et  de- 
vancer  Farrivee  du  froid. 
Vous  feriez  mieux  de  prendre  votre  crayon 
et  de  faire  une  note  touchant  votre  com- 
mande  de 

Cirag'e  a  Chaussures 

2  dans  1 

et  de 

Mine  a  Poele 

Black  Knight 

Immediatement 

Aides  de  vente  sur  demande 

THE  F.  F.  DALLEY  CORPORATIONS  LTD. 


Hamilton,  Canada 

Winnipeg  Hamilton  Montreal 


Halifax 


■ 
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AVIS  SPECIAL 


A  tous  les  marchands  et  a  tous  les  gens  se  servant  de  cables 
ou  de  cordages:  Un  cordage  qui  ne  pourrit  pas,  ne  s'etire  pas,  a 
l'epreuve  de  l'eau  et  plus  fort  que  les  autres  cordages  de  sa  dimen- 
sion, se  vend  facilement  et  est  plus  profitable  pour  le  marchand 
et  celui  qui  s'en  sert,  n'est-ce  pas  ? 

Et  avec  cela,  s'il  se  vend  meilleur  rrarche  que  les  autres  cor- 
dages d'egale  force,  il  est  encore  plus  avantageux,  n'est-ce  pas  ? 

Ce  Cordage  se  vend  a  vue 

Nous   sommes   les   seuls   fabricants    de    tels    cordages 


/k\ 


(Brevet  demande) . 


Demandez  a  vctre  marchand  de  gros  un  echantillon  ainsi  que 
les  prix  des  cordages  Aero  ou  ecrivez-nous  directement. 

AERO  MANUFACTURING  CO., 

LIMITED 

SUCCESSEURS     DE     LEBARON     MANUFACTURING      CO.,      M  ANUFACTU  Rl  ERS      DE 

CORDES,  POULIES  ET  DE  PRODUITS  DE  LA  MARQUE  AERO. 

SHERBROOKE,  P.  Q. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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JAMBON 


Jivec  I'Enveloppe  en  Stockinet 


Que  vous  vendiez  tout  un  jambon  ou  rien  que  quelques  tranches,  si  c'est  un 
Veribest   d'Armour,   vous   etes   certain   de   donne.r    entiere   satisfaction   k  votre   client 

Seuls  les  meilleurs  jambons  portent  la  marque  Veribest.  Chaque  jambon  est 
inspects  par  le  gouvernement  canadien.  Et  la  delicate  saveur  obtenue  par  le  pro- 
cede  special  d'Armour  est  retenue   et  intensifiee  par  l'enveloppe  en   stockinet. 

Rappelez-vous  que  la  meme  haute  quality,  continuellement  maintenue,  qui  a 
mis  au  premier  rang  des  produits  alimentaires  le  Jambon  Bouilli  Veribest  et  le 
jambon  Veribest  d'Armour  se  trouve  egalement  dans  tous  les  produits  alimentaires 
purs  portant  1' etiquette  ovale.  Parlez-en  a  notre  succursale  la  plus  proche  ou 
ecrivez-nous  directement. 

armour4company 


Siege  social  et   fabrique: 

Hamilton. 

Ontario. 


Succursales: 
Sydney,   N.-E.       Montreal, 


Toronto, 


St-John,    N.-B. 


En    Scrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p 
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Les    Bons    Produits 

sont  les  seuls  qui  permettent  aux  marchands  d'attirer  la  bonne  clientele.  Ce  sont  les  seuls  qui 
font  les  bonnes  et  grandes  maisons  de  commerce. 

Vous  pouvez  etre  certains  de  rencontrer  dans  les  meilleures  maisons  d'Epiceries  les 

Essences  Culinaires  de  Jonas 

parce  qu'on  y  sait  qu'il  est  impossible  de  trouver  sur  le  marche  des  "Essences  Culinaires"  supe- 
rieures  a  celles  de  la  marque  "Jonas".  Leur  grand  debit  fait  qu'elles  sont  de  vente  plus  profita- 
ble que  les  essences  de  n'importe  qudle  autre  marque.  Beaucoup  vendre  pour  multiplier  les  pro- 
fits, telle  est  la  regie  des  commercants  avises  et  eH'e  est  facile  a  mettre  en  pratique  avec  les 
"ESSENCES  CULINAIRES  DE  JONAS". 

Un  autre  produit  portant  la  marque  "Jonas",  remarquable  par  sa  purete,  sa  saveur,  sa 
force,  c'est  la 

Moutarde  Francaise  de  Jonas 

Elle  a  les  suffrages  de  toutes  les  menageres  qui  ne  supportent  pas  sur  la  table  le  moindre 
produit  falsifie.    C'est  un  produit  sur  pour  le  marchand  et  ses  clients. 

Elle  est  sous  verre  en  differents  modeles  qui   permettent   de   faire   un  etalage  attrayant 
dans  le  magasin  et  qui  sont  recherches  par  la  clientele  comme  articles  d'utilite  dans  le  menage. 

La  Sauce  Worcestershire 
"Perfection"   de   Jonas 

est  recherchee  aussi  par  toutes  les  menageres  qui  savent  apprecier  les  bonnes  choses  et  aiment 
a  servir  des  mets  bien  assaisonnes. 

Le  Vernis  Militaire  de  Jonas 

est  encore  un  article  que  vous  devez  avoir  en  magasin.  C'est  le  vernis  par  excellence,  brillant, 
adherant,  n'attaquant  pas  le  cuir,  mais,  au  contraire,  l'entretenant  en  parfait  etat. 

Henri  Jonas  &  C 

MAISON   FONDEE  EN  1870 

173  a  177  rue  Saint-Paul  Ouest,       Montreal 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Employez-vous  des  Boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee dans une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 


R( 


le  meill 


ecevez  le  meiueur  service 


«« 


LA     MAISOINT     DTJ     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOUS    GENBES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         •     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


Le  Marche  du  The 

Les  stocks  sur  place  sent  actuellement  tres  bas. 

Les  prix  ont  hausse  ces  deux  dernieres  semaines. 

Les  cotations  pour  Timpcrtation  sont  plus  elevees  que 
les  prix  actuels  ici. 

Nous  conseillericns  aux  clients  de  completer  sans  delai 
leurs  achats  pour  les  prochains  quatre  mois. 

Des  echantillons  ainsi  que  des  cotations  seront  promp- 
tement  fournis  sur  demande. 

KEARNEY  BROS.,  LIMITED 

33  rue  St-Pierre,        MONTREAL. 

Importateurs   de    Thes   et    de    Cafes 

Maison  fondee   en   1874 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Pour  vous  assurer  un  commerce  permanent  et  profitable 
vendez  des  CONFITURES  et  des  GELEES  qui  donneont 
satisfaction  a  votre  clientele  et  vous  f eront  faire  des  ven- 
tes  repetees. 

Le  fait  que  nos  produits  se  vendent  de  plus  en  plus  est  la 
preuve  que  les  marchands  qui  les  tiennent  en  stock 
en  sont  satisfaits. 

Notre  fabrique  est  outillee  pour  produire  en  grande 
quantite  des  produits  alimentaires  d'une  PURETE  AB- 
SOLUE,  de  sorte  que  nous  sommes  toujours  en  posi- 
tion de  remplir  promptement  toutes  les  commandes 
que  vous  voudrez  bien  nous  Conner. 
Le  fait  que  nos  prix  laissent  une  BELLE  MARGE  DE 
PROFITS  aux  detaillants  est  un  autre  avantage  dont 
vous  devriez  profiter  immediatement. 
La  liste  de  nos  produits  comprend  des: 

CONFITURES  aux  PRAISES,  aux  FRAMBOISES,  Etc. 

des  geiees,  du  catsup  et  diverses  varietes 

de  sirops. 

Une  commande  d'essai  aura  vite  fait  de  vous  convaincre 
que  la  vente  de  nos  produits  est  PROFITABLE. 

Old   City   Manufacturing    Co.,    Reg'd 

QUEBEC,  Que. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Achetez  vos  Balais 
Avant  la  hausse 

Le  prix  de  la  main-d'oeuvre  et  de  la 
matiere  premiere  qui  entre  dans  la  fa- 
brication des  balais  ne  cesse  d'aiigmen- 
ter.  Pour  vous  proteger  contre  cette 
HAUSSE  CONTINUELLE  placez  votre 
commande  immediatement. 

Outre  l'avantage  du  prix,  nous  vous  offrons  des  balais  d'une  qualite  telle  qu'ils  donneront  sa- 
tisfaction a  votre  clientele  sous  tous  rapports  et  des  clients  satisfaits  veulent  dire  des  VEN- 
TES  REPETEES. 

Veuillez  prendre  note  aussi  que  nous  apportons  une  attention  toute  speciale  aux  commandes 
par  la  poste. 

DONNEZ    VOTRE    COMMANDE    IMMEDIATEMENT   ET  VOS   PROFITS  SERONT   PLUS  CON- 
SIDERABLES  QUE  SI  VOUS  ACHETIEZ  PLUS  TARD. 

Ecrivez   aujourd'hui  meme  a  la 

FABRIQUE  DE  BALAIS  DE  GRANBY 

GRANBY,  Que. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  _  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Mentbe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Th£s  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX    POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Recomtiiandez   le   Soda   "Cow 
Brand''  a  la  menagere 


que  ce  soit  une  menagere  depuis  nombre  de 
lunes  ou  de  quelques  lunes  seulement,  elle 
appreciera  la  qualite  fiable  absolue  de  ce 
fameux  soda.  II  est  pur,  de  grande  force  et 
est  le  grand  favori  des  cuisinieres  partout. 


Emmagasinez-en  —  Votre    marchand    de  gros  en  a. 

Church  &  Dwight 

Limited 

Manufacturiers 

MONTREAL 


En    ecr?vant    aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant".    s.v.p. 
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PELURES  DE 


WAGSTAFFE 


•. 


La  fabrique  de  pelures  confites  et  de  fruits 
cristallises  la  plus  moderne  du  Canada 


de  la  nouvelle 

recolte  de 

1919 

LEMON 

ORANGE 

et 

CITRON 

Entieres  ou  tranchees 
pretes  pour  l'usage. 


Gingembre,  cerises  et  fruits  assortis  cristalises  de 

A^AGrSTAFFE 

Aussi  Plum  Puddings  et  Mincemeat 

Prets  pour  Livraison  immediate 
Donnez   votre  commande    a  votre  Epicier  en  Gros 

WAGSTAFFE,  LIMITED 

Fabricants    de    Conserves    de    Fruits    Purs. 

HAMILTON  CANADA 


Reprisentants:    —   II.    V.    Burton,    513    Dominion 

Bldg.,     Vat uver,     B.C.;     Dominion     Brokerage 

Co.,  Edmonton,  Alta.;  Dominion  Brokerage  Co., 
Calgary,  Alta.;  \V.  II.  Bscott  Co.,  Ltd..  Winni- 
g«ff.  Man.;  \V.  II.  Kscotl  Co.,  Ltd.,  Saskatoon. 
Sask.;  W.  H.  Escotl  Co.,  Ltd.,  Regina,  Sask.; 
w.  G.  Hinton,  89  Marchmont   Rd.,    Toronto.   Ont.; 


11  <;  Smith .  386  avenue  Beaconsfield,  X.-D.  do 
G  Montreal.  Que.;  J.  B.  W.  Smith,  70S  Water- 
loo  St..    London.   Ont.;    P.    G.    Knox.   Collrngwood. 

W.   s.   Clawson   &  Co.,   St-Jean,   N.B.;  H. 

\l.  Wvlie.  chambre  *'<.  Union  Bank  Bldg..  Hali- 
fax. N.E.:  R.  M.  Fulton.  7  Duke  St..  Truro, 
N.E.;    John    Rossitor,    St-Jean,    T.N. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionne2   "Le    Prix    Courant".    s 
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Biere  et  Porter 


Black  Horse 

de  Dawes 

Les  Mo  deles  depuis  1811 


La  meilleure  lager  et  la  plus 
pure  qui  puisse  etre  brassee. 


Etiquette  Blanche — Etiquette  Verte 


uii'u:..ijm 


Vous  ne  pouvez  reconnaitre  la  valeur 
d'un  savon  par  la  grosseur  du  morceau 
seulement.  —  II  peut  etre  surcharge  d' in- 
gredients inutiles  pour  le  faire  paraitre 
gros. 

Le  "SURPRISE"  n'est  pas  autre  chose 
que  du  savon  pur,  dur,  ayant  une  belle 
apparence  et  de  bonne  qualite.  C'est  la 
meilleure  valeur  en  fait  de  vrai  savon. 


N'acceptez  pas  de  contrefacons. 


The  St.  Croix  Soap   Mfg.  Co. 


II     y     a    sans     cesse 

une  demande 
pour     des     bonnes 

Epingles  a 
Linge 

AGENTS:  McFarlane  & 
Field,  Hamilton  ;  Boivin 
et  Grenier,  Quebec:  De- 
lorme  Freres,  Montreal; 
J.  H.  White,  St.  John 
N.B.;  H.  D.  Marshall 
Ottawa  ;  Tomlinson  & 
O'Brien,  Winnipeg;  Op 
penheimer  Bros.,  Vancou 
ver;  Harry  Home  Co 
Toronto. 


The  Megantic  Broom  Mfg.  Co. 

LIMITED 

Manufacturers    de    Balais,    d'Epingles    a 

LAC  MEGANTIC,  QUE. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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Biscuits   Sodas 

"Creme  de  f erme"  de  CHARBONNEAU 

Pour  donner  satisfaction  a  votre  clientele,  vendez-lui  des  biscuits  d'une 
purete  absolue  et  d'un  gout  delicieux.  Les  Biscuits  Sodas  de  Charbonneau 
feront  votre  affaire  sous  ce  rapport,  car  une  fois  qu'ils  sont  essayes,  ils  sont 
adoptes. 

Beurre   de   Sucre   a.    la   Creme    IMPERIAL, 
de  CHARBONNEAU 

C'est  un  produit  qui  devient  de  plus  en  plus  populaire  chaque  jour  —  les 
clients  constatent  son  excellente  qualite  et  ils  reviennent  en  acheter,  d'ou 
une  source   ininterrompue  de  profits  pour  le   marchand. 

Ces  deux  produits  sont  en  vente  chez  votre  marchand  de  gros.  Placez  votre 
commande  aujourd'hui   meme. 


.jjjjjpiisijgfl 

CHARBONNEAU,  Limitee 


Manufacturers   de  biscuits  et  confiseries 


Raffineurs  de  sirop 


330  rue  Nicolet 


MONTREAL. 


PEANUTS 
SALEES 

S  U  M  O  R  E 

Les  enfants  en  raffolent 

Donnez  aux  enfants  des  Peanuts  Salees  SUMORE,  c'est  leur  faire  un  grand  plaisir  et 
l'ardeur  avec  laquelle  ils  les  devorent,  est  la  preuve  qu'elles  sont  delicieuses. 

Grace  au  nouveau  sac  en  Glassine,  ces  Peanuts  se  conservent  fraiches,   de  sorte  que 
leur  vente  est  toujours  facile. 

Donnez   aujourd'hui  meme  votre  commande  a  votre  marchand  de  gros  ou  adressez- 
vous  directement  a  nous. 

MONTREAL  NUT  &  BROKERAGE  COMPANY 

I  30  et  32  rue  des  Jures,  MONTREAL. 

Agents  des  ventes:   Loggie,    Sons  &  Company,  Toronto. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    ».vp. 
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LEGUMES  ET  FRUITS  MIS  EN  CONSERVE 


L'expression  "mise  en  conserves"  ne  s'appli- 
que  pas  seulement  a  la  conservation  des  aliments 
dans  les  boites  en  fer-blanc,  mais  aussi  a  ceux  mis 
en  bocal.  Au  point  de  vue  commercial,  les  boites 
sont  preferables  parce  qu'elles  sont  moins  dispen- 
dieuses  et  qu'on  peut  les  jeter  apres  les  avoir  ou- 
vertes,  mais  pour  l'usage  domestique,  les  bocaux 
valent  niieux  en  ce  qu'on  peut  les  manier  plus  fa- 
cilement  et  s'en  servir  d'une  annee  a  l'autre  en 
changeant  seulement  les  anneaux  de  caoutchouc. 

Regies  a  suivre  pour  la  mise  en  conserves 

1.  Preparez  les  ustensiles  de  conserves  et  les 
bocaux.  Que  tout  soit  parfaitement  propre  et 
voyez  a  ce  que  les  couvercles  des  bocaux  s'ajus- 
tent  bien. 

2.  Lavez  les  fruits  ou  les  legumes  soigneuse- 
•ment. 

3.  Ebouillantez  les  produits  en  les  plagant 
dans  de  la  toile  a  fromage  et  les  plongeant  dans 
l'eau  bouillante  jusqu'a  ce  que  les  pelures  se  deta- 
chent.  On  peut  se  dispenser  de  ce  proc£de  pour  les 
baies  et  les  fruits  tendres. 

4.  Immediatement  apres,  plongez  le  produit 
dans  l'eau  froide. 

5.  Pressez  le  fruit  ou  les  legumes  dans  les 
bocaux  qui  doivent  etre  propres  et  cbauds. 

6.  Ajoutez  de  l'eau  chaude  et  du  sel  aux  le- 


gumes,  ou   du   sirop  chaud  aux  fruits,  jusqu'a  ce 
que  les  bocaux  soient  remplis. 

7.  Placez  les  couvercles,  mais  ne  fermez  pas 
hermetiquement. 

8.  Sterilisez.  On  peut  se  servir  d'une  bouil- 
loire  a  laver  ordinaire  a  faux-fond  pourvu  d'un  re- 
bord  et  de  poignees,  et  qui  servira  de  plateau  pour 
enlever  les  bocaux.  La  bouilloire  peut  etre  rem- 
plie  d'eau  a  environ  la  moitie  de  la  hauteur  des  bo- 
caux et  le  couvercle  de  la  bouilloire  doit  etre  bien 
ferme  afin  de  conserver  la  vapeur.  Le  temps  de  la 
sterilisation  doit  etre  compte  du  moment  que  l'eau 
commence  a  bouillir.  La  duree  de  l'ebullition  pour 
les  differentes  sortes  de  provisions  est  comme 
suit:  Fraises,  8  mts;  peches,  17  mts;  autres  fruits 
tendres,  12  mts;  fruits  durs,  20  mts;  tomates,  30 
mts;  legumes  verts,  betteraves  et  carottes,  1  h.%; 
pois,  feves  et  ble  d'Inde,  3  hs. 

9.  Scellez  immediatement  les  bocaux  apres 
les  avoir  enleves  de  la  bouilloire.  Renversez  pour 
voir  s'ils  ne  coulent  pas.  Si  vous  decouvrez  une  is- 
sue, il  faudra  repeter  la  sterilisation,  mais  pas  ne- 
cessairement  aussi  longuement.  Vous  pourrez 
vous  epargner  cette  peine  en  vous  assurant  qu% 
les  bocaux  ferment  juste  avant  de  vous    n  servir. 

10.  Mettez  les  produits  a  l'abri  de  la  lumiere 
en  enveloppant  les  bocaux  de  gros  papier.  Etiquet- 
tez  et  datez.  Placez-les  dans  un  endroit  sombre  et 
pas  trop  expose  a  la  chaleur. 


COGNAC  RQY 

"LE  ROI  DES  COGNACS* 

PAR   LA  QUALITE 
est  le  produit  naturel  de  la   distillation  des  Vins. 
Agents  pour  le  CANADA 
M.  Emile  Lucas,  28  rue  St-Sacrement.  MONTREAL 


Representation  Demandee 

Negociant  francais  accepterait  depot  ou  agen- 
ce,  pour  tous  produits  de  bonnes  maisons  ca- 
nadiennes.    Faire  offres  a: 

PAUL  DESMAZIERES, 

a  Haubourdin,  Nord,  France. 


Joseph  E.  Seagram  &  Sons,  Limited 

DISTRIBTJTEXJRS     DE 

"White  Wheat"        "No  83''         "3  Stars  Rye'' 

"One  Star" 


MEAGHER  BROS,  &  CO.,  Agents,  MONTREAL 


En  fierlvant  »ux  annonceurs,  mentlonnex  "Le  Prix  Courant",  a.v.pc 
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ET 


€xtrait  ck  malt 


,es   consommateurs    qui    ne   peuvent    acheter    les    Marques    Dow    chez    les 
marchands  de  leur  localite  sont  pries  de  s'adresser  au  "Departement 
des  commandes  par  la  poste,"  38  Square  Chaboillez,  Montreal. 


BISCUITS 


NOUS  sommes  en  position  de  fournir  au  commerce  un 
superbe  choix  de  biscuits  approprifis  pour  toutes  les 
occasions. 
Nous  fabriquons  des  BISCUITS  depuis  nomine  ilannfes  et 
nous  nous  soman's  I': lit  ime  reputation  pour  la  fabrication 
de    PR(  IDUITS    DE   QUALITE. 

Nous  n'essayons  pas  do  cheichor  si  nous  pouvons  fabriquer 
nos  produits  a  meilleur  marche\  Nous  n'achetons  que  des 
Ingredients  de  premiere  quality  et  nous  apportons  le  plus 
grand  soin  a  noire  fabrication,  de  sorte  que  nous  som- 
an's  just  ilia  Mos   de   dire   que  nos   produits 

DONNENT  UNE  SATISFACTION  PLUS  QU'ORDI  NA I  RE 
Nous  attlrons  spCcialement  votre  attention  sur  nos  biscuits: 

ARROWROOT,       CADET,       DAINTY       ENGLISH 

TEA,     GRAHAM      WAFERS,     GRAHAM      SAND- 

WICH,    CREAM     SANDWICH     ASSORTIS,     RICE 

CAKE,      SULTANA. 

Aussi  un  joli  choix  do 

PATE         DE         GUIMAUVE,        SANDWICH         ET 

LIGNES    DE    CONFITURES. 

Nous    sollicitons    unc    commande    d'essai,    et    nous    sommes 
certains   que   vous    serez   satisfait    de    nos    produits. 
Nous    fabriquons    le    fameux    Chocolat    "BORDO"    ainsi    que 
plusieurs  autres  lignes  de  BONBONS. 

Confiez-nous    vos    commandes    et    demandez    des    renseijjne- 
its   sur   nos   lignes.      Nous  y   apportcrons   la   plus  grande 
attention  possible. 

TheMontraa.1  Biscuit  Co. 

FABRICANTS    DE    D1SCUITS    ET    DE    CONFISERIES. 

MONTREAL 


57A 


.57 


LE  SERVICE  DE  PUBLICITE  DE 
HEINZ 

Donne  de  bons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  tient  a  se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heinz  a 
l'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  de  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientele  et  aug- 
mentez  le  nombre  de  vos  clients  sati&faits. 

H.  J.  Heinz  Company 

,Tous  les  produits  Heinz  vendus  au   Canada 


Sh 


sont  prepares  au  Canada.  * 


r57 


En   ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   a.v.p. 
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line  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand  qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles  Renuall. 

POUR  L'AUTOMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire  a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement  pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES,  Limited. 

Successeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 
HAMILTON,  Canada. 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 

Vendez  les  marques  qui  ont  prouve  leur  qualite 
et  solidement  etabli  leur  reputation  comme 
"aliments  purs". 

II  va  sans  dire  que  vous  vendez  le 

Windsor 

S   WLtaneda 

LE  SEL  DE  TABLE  WINDSOR 
The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 
Pondus  et  Plume 

Demandes  par 

P.   POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


INVENTIONS 


i 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOI  NTE 

Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


Protegees  en  tous  pay» 

Si  vous  avez  une  invention  a  developper 
et  a  prot^ger,  une  marque  de  commerce 
a  faire  enregistrer.  veuillez  communi- 
quer  avec  nous. 

Nous  nous  chargerons  de  faire  Pour 
vous  les  recherches  necesraires.  Nous 
vous  aiderons  de  nos  conseils  et  nous 
vous  donnerons  tous  les  renseigne- 
ments  o.ue  vous  dSsirez. 


Pigeon  &LYBSBURNER 

AUTREFOIS  (    . 

PIGEON.  PIGEON   &    DAVIS] 
(Edifice  "Power"  MONTREAL] 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne  Kola 


Cidre   Champagne 
Cldre  de  Por-.me 
Eau   Mlnera.e 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  ™™°™ 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE,  PropriStaire 

COTE 

DU    PALAIS 

Plan 

America 

in,   $3.00,   $3.50   et 

$4.00 

par  jour. 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRE8 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Dit'ficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

THOIS-RIVIEBES 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine   roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dam 
votre   magasin. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


En   Ccrivant  aux  annonceura,  mentlonnei  "Le   Prix  Courant",  a.v.p> 
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UJM 

FAUX-eOL 

A-R-ROW 

B'UN  AJUSTEJVIEJNIT  f  ARFAIT 

CLUETT.   PEABODY   A   CO.   OF    CANADA,    LIMITED 


LE  8EL  CENTURY 


SI  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournlr,  nous  vous 
prions  de  nous  ecrire,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
listes  de  prix  et  Informations  detalllees. 

DOMINION  SALT  CO.,  Limited     SARNIA,  Canada 

Manufacturers   et    Expediteurs 


Table  Alphabetique    des    Annonces 


oey  Salt  Co.  ...  45 
o  Mfg.  Co.,  Ltd.  .  11 
erican  Pad  ...  55 
nour  &  Co.  .  .  .12 
mrance  Mt-Royal  64 
ique  Molsons  .  .  62 
ique  Nationale  .  62 
ique  Provinciale  62 
ique  d'Hoehelaga    62 

•nett 55 

indram-Henderson 

Couverture 
ck  Watch  .  .  .  .34 
tish  Colonial  Fire 

ns 64 

3»deur,  A 22 

8>die  &  Harvie  .    .  22 
Lvser  .  .   8 


lada  Life  Assurance 

-o 64 

lada  Foundries    .    60 
iadian  Polishes 

ltd 22 

tada  Starch 

Couverture 
iadian  Poster  .  .  33 
iadian  Salt  ....  22 
irbonneau  Ltee  .  19 
d'Assurance  Mutuel- 
i  du  Commerce   .   64 


Cie  de  Tabac  Mont- 
calm   42 

Clark,  Wm 6 

Chouinard,  J.  B.  .  .  .55 
Church  &  Dwighc  .  .  16 
Cluett,  Peabody  &  C.  23 

Connors  Bros 6 

Connor  &  Son  ....  56 
Cote  et  Lapointe  .  .  22 
Couillard,  Auguste    .    64 

Dalley,  F.  F 10 

Desmazieres,  P.  ...  20 
Dominion  Canners  Co. 

Ltd 3 

Dominion  Salt  ...  23 
Dowswell  Lees  ...  58 
Duffy,  J.  J.  &  Co.  .    .  16 

Eddy  Co 8 

Egg-0  Baking  ....  9 
Emprunt  de  la  Vic- 
toire 66 

Fabrique  de  Balais  de 

Granby 16 

Fairbank,  N.  K.  .  .  .12 
Fontaine,  Henri  ...  22 

Gagnon,  P.  A 64 

Garand,  Terroux  & 

Cie 64 

Gendron  Mfg.   Co.    .  61 


Georgia  Turpentine 

Co 61 

Gonthier  et  Midgley.  64 

Hatton 20 

Heinz 21 

Imperial  Oil  ....  32 
Imperial  Tobacco  .  .  25 
Jonas  &  Cie,  H.  ...  13 
Kearney  Bros.  ...  14 
King  Paper  Box  ...  14 
La  Prevoyance  ...  64 
Leslie  &  Co.,  A.-C.  .  61 
Liverpool-Manitoba  .  64 
Macdonald  Reg'd  Inc.  40 
Machieu   (Cie  J.-L.)    .    8 

Mathieu 48 

McArthur,  A 61 

Matthews-Blackwell  .  5 
Montreal  Nut  & 

Brokerage   ....   19 

Maxwells  Ltd 60 

Montbriand,  L.-R.  .  64 
Megantic  Broom   .    .   18 

Mercier 55 

Montreal  Biscuits  Co.  21 
Morrow  Screw  &  Nut 

Co 61 

McCormick  Mfg.   ...  7 
National  Cash  Regis- 
ter   4 


National  Breweries. 

Ltd 18  eL.  21 

Nova  Scotia  Steel  C.  60 
Old  City  Mfg.  Co.  .  .  15 
Oneida  Community 

Ltd 57 

Ottawa  Paint  Works, 

Couverture 
Paquet  &  Bonnier  .  64 
Pastene  P.  &  C,  Ltd.  24 
Poulin  &  Cie  ...  .  22 
Pigeon  &  Lymburner  22 
Ramsay  Paints  ...  56 
Roy,  Henri  .  .  .  .  .20 
St.  Croix  Soap  Mfg. 

Co 18 

Seagram,  Jos 20 

Sherbrooke  Cigar  Co.  39 

Sinrms 59 

Smalls 24 

Stauntons,  Ltd.  ...  60 
Steel  Co.  of  Canada  59 
Still,  J.  H.  Mfg.  Co.  .  56 
Sun  Life  of  Canada  .  64 
Sweet  Caporal  ...  37 
Trudel  et  Guillet  .  .  22 
Wagstaffe  Ltd.  ...  17 
Welch,  .  ...  Couverture 
Western  Ass.  Co.  .  .  64 
Williams  Co.,  J.-H.  .   60 
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MACARONI 

MARQUE 

-iV  SUNSHINE 


20  lbs.     Net 


PATES  ALIMENTAIEES 

30  Paquets— I  lb.  "e 

Qualite  Superieure 

avec  la  vraie 

Saveur  Italienne 

satisfont 

Meme  les  plus  exigeants 

Commandez-les   chez   votre  Epicier   en   Gros   ou   ecrivez   a 

P.   PASTENE  &  CO.,  LIMITED 

Manufacturiers 

Montreal,    Que. 


SIROP  ET  BEIJRRE  FOREST  CREAM  OE  SMALL 


OTTAWA 


PARIS 


EsTABL 


1900 


1900 


GRANDEE  est  un  sirop  epais,  doux  et  d'une  riche  saveur.  Prix: 
$1.00  le  gallon,  livre  a  tous  les  endroits  R.R.  de  la  province  de 
Quebec  par  l'intermediaire  des  maisons  de  gros.  Insistez  aussi 
pour  avoir  les  Beurres  de  sucre  FOREST  CREAM  de  Small.  Rap- 
pelez-vous  qu'en  vendant  des  produits  de  qualite,  vous  conservez 
non  seulement  vos  clients,  mais  vous  vous  en  faites  d'autres. 

Small's   Limited 

101  rue  Parthenais,      MONTREAL. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 


LE  PRIX  COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,   Finance,   Industrie,   Assurance,    Etc. 


EDITEURS 

Compagnie   de   Publication   des   marchands-detaillants 
du  Canada,  Limitee, 

•lephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

ireau  de  Montreal:    EDIFICE    DANDURAND. 

Montreal    et    Banlieue    .   $2.50  | 

Canada $2.50 

Etats-Unis $3.00 

Union    postale         .     .     .   $4.00  | 

Circulation  assermentee  et  auditee  par  "Audit  Bureau  of 
Circulations". 


30NNEMENT 


PAR    AN. 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  3 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a   Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE   PRIX   COURANT",   Montreal. 


l!)nde  en  1887. 
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Trop  d'epiciers  ne  sont  que  des  machines 


II  ne  fait  aueun  doute  qu'il  y  ait  un  vaste 
c|anip  de  developpement  de  l'art  de  la  vente 
|.rmi  la  plupart  des  epiciers  et  des  commis-epi- 
<3rs,  car  il  y  en  a  beaucoup  qui  se  contentent 
litre  simplement  des  distributeurs  de  marchandi- 
is  sans  le  moindre  effort  pour  vendre  reellement 
c|s  articles.  "Trop  d'epiciers  ne  sont  que  des  ma- 
rines" nous  disait  recemment  un  commercant  au 
(ins  d'un  interview.  "lis  se  contentent  de  tenir 
is  paquets  de  marchandises  et  les  lignes  regu- 
ijres  qui  sont  demandees  journellement  ne  s'effor- 
Int  jamais  de  saisir  les  multiples  opp'ortunnes  qui 
tjiffrent  a  eux  d'augmenter  leurs  ventes  par  des 
dinversations  directes  avec  leurs  clients.  Le  pu- 
le attend  1'information  de  l'epicier  en  ce  qui  a 
<  lit  aux  lignes  nouvelles  de  produits  alimentaires 
«  les  differents  produits  qui  arrivent  constamment 
f\r  le  marche.  Nous  devrions  etre  les  veritables 
«  ucateurs  des  gens  a  ce  point  de  vue,  mais  un 
jjand  nombre  d'epiciers  en  detail  sont  les  obsta- 
cle a  leurs  progres  parce  qu'ils  negligent  de  vendre 
entablement  au  public.  II  est  etonnant  de  voir 
Imbien  de  gens  sont  disposes  a  acheter  des  mar- 
(andises  sur  la  simple  suggestion  de  leur  epicier. 


uif  fois  sur  dix  ils  acheteronr  alors  qu'ils  n'en 
aient  nullement  l'intention  en  entrant  dans  le 
igasin." 

L'education  du  commis 

Continuant  ses  remarques  fort  judicieuses, 
tre  commercant  nous  dit  que  ses  longues  an- 
es  d'experience  lui  ont  appris  qu'on  peut  obte- 
'  de  bons'  resultats  en  engageant  le  public  a 
heter  certaines  lignes  de  marchandises.    n  croit 


que  chaque  commis  devrait  etre  soigneusement 
mis  au  courant  des  merites  des  differents  produits, 
de  la  maniere  de  les  presenter  au  public,  et  de  la 
meilleure  methode  a  suivre  pour  faire  des  ventes. 
"La  majorite  des  femmes  qui  viennent  dans  un 
magasin  s'adressent  au  commis  pour  obtenir  Fin- 
formation  desiree,  et  si  elle '  est  cliente  re- 
guliere,  elle  a  confiance  dans  ce  vendeur.  Je 
pense  qu'il  y  a  beaucoup  d'argent  a  gagner  si  l'e- 
picier porte  seulement  attention  a  ces  faits.  J'ai 
observe  maintes  fois  que  de  suggerer  l'achat  d'un 
article  el  d'en  parler  resultait  presque  invariable- 
ment  une  vente. 

La  publicite  et  la  vente 

.M.  X...  est  dans  le  commerce  depuis  trente 
ans.  L'an  dernier  son  chiffre  d'affaires  a  ete  ap- 
proximativement  de  $78,000.  II  attribue  son  suc- 
ces  non  seulement  au  bon  service  donne,  mais  aus- 
si  a  la  publicite  et  a  l'attention  portee  au  develop- 
pement  de  sa  propre  habilite  de  vente  et  de  celle 
de  son  personnel.  Son  commerce  montre  une  ex- 
pansion rapide,  et  il  attribue  le  merite  a  ces  fac- 
teurs  intervenus  dans  la  conduite  de  ses  affaires. 
"Quand  un  voyageur  vient  a  mon  magasin",  dit- 
il,"  et  me  montre  un  nouvel  article  qu'il  offre  pour 
la  premiere  fois,  je  le  considere  soigneusement  a 
tous  points  de  vue,  avant  de  le  prendre  en  stock. 
Je  pese  tous  ses  merites  et  les  chances  qu'il  a  de 
prendre  parmi  le  public.  Quand  bien  meme  un  ar- 
ticle est  lent  a  se  vendre,  si  l'epicier  y  porte  une 
attention  speciale  il  peut  s'en  d^barrasser  aise- 
ment." 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER 

GREAT  WEST 


//.isrm/c/a/x 

ETRAPPORTEDE 
BONS  PROFITS. 
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Etude  soigneuse  des  marches  HUIT  AIDES   POUR   LA  VENTE   DES   FRUITS 


"J'estime  qu'une  etude  soigneuse  et  frequente 
du  stock,  et  qu'un  jugement  sain  dans  l'achat  eco- 
nomisent  beaucoup  de  dollars  a  l'epicier.  En  ces 
temps  de  changements  rapides  des  prix  des  com- 
modites  d'epicerie,  je  pense  que  l'epicier  et  son 
personnel  devraient  etre  experts  dans  l'achat  et 
dans  la  vente.  J'etudie  attentivcment  les  condi- 
tions du  marche  et  par  cela  meme,  j'ai  ete  en  me- 
sure,  pendant  la  guerre  et  meme  depuis,  de  fournir 
a/mes  clients  des  valeurs  sans  egales.  Je  porte  un 
stock  estime  a  $16,000  et  ma  vigilance  a  suivre  des 
conditions  du  marche  m'ont  permis  d'avoir  a  pre- 
sent des  marchandises  qu'on  ne  peut  obtenir  que 
dans  tres  peu  de  places."  A  ce  propos,  notre  com- 
mercant  nous  fait  observer  qu'il  croyait  sincere- 
ment  que  les  marchandises  dans  le  commerce  d'e- 
picerie avaient  traite  le  public  tres  loyalement 
pendant  la  guerre,  et  qu'il  etait  sur  que  tres  peu 
avaient  pris  avantage  des  conditions  du  marche 
pour  rmposer  une  augmentation  de  prix  injustifiee. 

Un  exemple  probant 

Au  sujet  de  l'augmentation  des  ventes  en  en- 
tretenant  les  consommateurs  de  certaines  mar- 
chandises, le  magasin  de  notre  homme  a  obtenu 
dans  cette  voie  des  succes  dont  il  peut  se  montrer 
fier.  II  y  a  quelque  temps  une  maison  de  the  eta- 
blit  un  concours  pour  voir  quel  marchand  vendrait 
le  plus  de  the.  Pendant  deux  ans  de  suite  ce  fut  le 
magasin  en  question  qui  gagna  Je  premier  prix 
pour  les  plus  fortes  ventes  de  cette  marque  parti- 
culiere  de  the.  La  premiere  annee  il  gagna  le  pre- 
mier prix  en  vendant  trois  tonnes  de  the.  "Ce  n'est 
que  par  de  la  publicity  et  de  la  persuasion  que  je 
pus  atteindre  a  ce  resultat",  nous  faisait-il  remar- 
quer.  "Ce  the  n'etait  pas  de  vente  courante,  mais 
j'arrivais  a  creer  une  demande  pour  cette  marque 
en  en  parlant,  moi  et  mes  commis  a  tous  les  visi- 
teurs.  Ceci  est  une  preuve  eclatante  de  ce  qui  peut 
etre  fait  dans  la  vie  de  la  vente,  et  ce  qui  est  vrai 
dans  ce  cas,  peut  l'etre  pour  un  grand  nombre  d'au- 
tres  articles." 


L'ARGENT  RESTERA  AU  CANADA 


Une  somme  de  $88,000,000  sera  distribute, 
cette  annee,  en  interets  sur  la  dette  du  Canada. 

Si  cet  argent  etait  entierement  remis  au  peu- 
ple  canadien,  il  retomberati  en  circulation  au  pays 
meme  au  lieu  d'etre  expedie,  en  partie,  a  l'etranger. 
Cet  argent,  ainsi  que  le  capital  une  fois  rembourse, 
contribuerait  au  developpement  des  ressources  du 
pays. 

Ainsi  il  en  sera  de  l'argent  provenant  de  l'Em- 
prunt  de  la  Victoire,  dont  le  produit  sera  entiere- 
ment, depense  au  Canada,  ainsi  que  l'interet  du  sur 
les  obligations  souscrites  par  les  Canadiens. 


Une  grosse  maison  d'epicerie  a  reussi  a  etablir 
un  fort  chiffre  d'affaires  en  fruits  en  adoptant  des 
methodes  tres  efficaces  pour  en  pousser  la  vente. 
On  peut  resumer  ainsi  les  principes  mis  en  prati- 
que:— 

1. — Tenir  le  client  bien  informe  des  conditions 
du  marche. 

2. — Prendre  des  commandes  collectives  pour 
la  campagne  afin  d'economiser  les  frais  de  trans- 
port. 

3. — Visiter  le  fermier  et  obtenir  des  comman- 
des d'avance. 

4. — Obtenir  des  commandes  regulieres  en  de- 
veloppant  la  confiance. 

5. — Donner  aux  commis  un  bonus  pour  la  ven- 
te a  la  boite. 

6. — Coter  des  prix  a  la  caisse  et  a  la  demi-cais- 
se  dans  toutes  les  annonces. 

7. — Paire  une  part  speciale  aux  fruits  dans  tous 
les  etalages  de  vitrine. 

8. — Employer  des  enseignes  en  coton  pour  an- 
noncer  les  nouveaux  arrivages. 


LE  SOIN  A  APPORTER  AUX  BANANES. 


Les  bananes  sont  dedicates.  Pour  en  reduire 
la  perte  au  strict  minimum,  il  faut  les  manipuler 
avec  soin. 

Les  bananes  ne  devraient  jamais  etre  txposees 
au  froid  a  un  degre  de  plus  de  60'  au-dessous,  a 
moins  qu'elle  ne  soient  completement  mures. 
La  raison  en  est  que  le  fruit  s'il  etait  ainsi  expose" 
deviendrait  glace  dans  l'encolure  etroite  qui  reunit 
le  "doigt  a  la  main"  sur  la  tige.  L'effet  de  cette  ge- 
lee  serait  d'arreter  la  circulation  de  la  seve  qui 
donne  la  vie,  ce  qui  empecherait  la  banane  de  mu- 
r'r.  La  banane  est  un  fruit  tropical  et  doit  naturei- 
lement  pour  murir  beneficier  de  chaleur. 

Quand  le  fruit  est  completement  mur  sur  la 
tige,  les  "mains"  devraient  etre  coupees  a  la  tige 
et  etre  etalagees  de  fagon  a  montrer  l'interieur  uni- 
forme  plutot  qi^e  l'exterieur  frippe  du  fruit.  Si  la 
neau  d'une  banane  n'a  pas  ete  dechiree,  c'est  la 
P'eive  du  germe  et  elle  est  en  consequence  com- 
plete:acnt  sanitaire.  Si  done  le  fruit  est  conserve 
a^sez  chaud  en  tous  temps  le  marchand  J'aura 
dans  la  meilleure  condition  possible  independam- 
ment  des  autres  circonstances  incidentes.  Dans 
Jes  inagasins  chauffes  confortablement  pendant 
le  jour  et  refroidis  pendant  la  nuit,  il  est  bon  de  pla- 
cer un  sac  de  papier  ou  de  burlap  sur  la  tige  en  la 
suspendant  dans  le  magasin.  Ceci  s'applique  aussi 
aux  fruits  non  encore  murs. 
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Pour  la  plupart  des  epiciers,  le  savon  n'est  pas 
article  qui  merite  de  leur  part  une  grande  atten- 
n  et  de  fait,  un  marchand  nous  disait  recemment 
cet  article  exigeait  un  effort  special  pour  se 
ldre  en  quantite.  Pendant  longtemps  le  savon 
toilette  n'etait  dans  le  magasin  du  dit  marchand 
un  article  insignifiant  se  vendait  lentement, 
is  notre  homme  decida  d'adopter  quelque  me- 
ie  pour  en  activer  la  vente. 


L 


Le  savon  doit  etre  mis  en  etalage 


,e  savon  de  toilette  est  une  de  ces  choses 
on  ne  peut  vendre  sans  etalage.  Mon  avis  est 
s  les  pharmaciens  n'ont  pas  plus  que  les  epiciers 
nonopole  de  la  vente  du  savon.  J'estime  meme 
s  l'epicier  est  en  contact  plus  direct  avec  la  me- 
;ere  que  ne  Test  le  pharmacien  et  que  le  savon 
rait  etre  en  consequence  une  ligne  de  vente  ac- 
:  dans  tout  magasin  d'epicerie.  Je  decidai  il  y 
uelques  semaines  qu'il  devrait  en  etre  ainsi  et, 
Inauguration  de  ventes  speciales  chaque  ven- 
di  j'ai  augmente  grandement  mon  chiffre  d'af- 
•es  de  savon  et  je  crois  avoir  lance  aussi  un  com- 
rce  d'une  activite  permanente. 

,es  stocks  devraient  etre  ecoules  chaque  mois 

Notre  interlocuteur  est  d'avis  qu'un  epicier  de- 
lt  ecouler  tout  son  stock  de  savon  une  fois  par 
is.    11  considere  que  c'est  un  sur  axiome  a  suivre' 

nul  epicier  ne  devrait  offrir  en  vente  quelque 
se  qu'il  ne  peut  ecouler  dans  une  periode  de  30 
rs.  Le  savon  ne  devrait  pas  faire  exception  a 
te  regie  et  a  Faide  de  ces  ventes  speciales,  le 
rchand  en  question  vendit  toute  sa  provision 
savon  dans  le  temps  specifle.  Comme  aide  effec- 
s,  il  se  sert  detalage  de  vitrine  attrayante  avec 
tes  les  marchandises  marquees  de  leur  prix.  Ces 
tes  sont  aussi  annoncees  dans  les  reclames  de 
rnaux  quotidiens. 


Cinq   grosses  en   trois  jours 

Les  etalages,  la  publicite  et  l'attention  portee 

i  vente  font  beaucoup  dans  la  vente  du  savon 

a  personne  qui  nous  entretient  de  ce  sujet  nous 

que  les  resultats  obtenus  sont  surprenants  et 

3lle  a  pour  sa  part,  vendu  cinq  grosses  d'un  sa- 

de  toilette  en  trois  jours  et  qu'en  une  autre 
asion  elle  a  ecoule  en  ce  laps  de  temps  trois 
ts  barres  de  savon  de  Castille.  Rien  de  plus 
le  que  d'habituer  des  gens  a  venir  s'approvision- 

de  leur  savon  regulierement  au  meme  maga- 


sin. L'epicier  qui  s'evertue  ainsi  a  vendre  des  pro- 
duits  de  ce  genre  contribue  a  baisser  le  cout  de  la 
vie,  parce  qu'il  etend  ses  depenses  sur  un  plus  gros 
volume  d'affaires. 

On  apporte  trop  peu  d'attention  a  la  vente 

La  grande  difficulty  qui  s'eleve  parmi  la  plu- 
part des  marchands,  c'est  que,  bien  qu'ils  soient 
fort  attentionnes  a  leurs  achats,  ils  ne  se  preoccu- 
pent  guere  de  leurs  ventes  et  n'adoptent  pas  les 
methodes  et  moyens  qui  peuvent  conduire  au  suc- 
ces.  L'epicier  doit  etre  un  bon  vendeur  s'il  veut 
reussir,  et  par  cela  on  ne  veut  pas  dire  qu'il  doive 
forcer  la  main  de  1'acheteur,  ce  qui  a,  le  plus  sou- 
vent,  pour  resultat  d'eloigner  le  client.  Une  femme 
entre  dans  un  magasin  et  achete  certains  articles 
d'epicerie;  si  vous  etes  au  courant  de  1'arrivage 
prochain  de  quelque  nouvelle  ligne,  vous  pouvez 
en  parler  a  votre  cliente,  et  neuf  fois  sur  dix,  elle 
rentrera  chez  elle  prete  a  en  faire  l'essai  ou  laisse- 
ra  sa  commande  pour  livraison  des  l'arrivee.  Cette 
maniere  d'agir  avec  prevenance  vis-a-vis  de  votre 
public  acheteur,  montre  l'interet  que  vous  portez 
a  ses  besoins  et  ne  peut  manquer  d'augmenter  vos 
affaires. 

La  vente  du  savon  est  differente. 

Vendre  aux  gens  du  savon  est  bien  different  que 
de  leur  vendre  du  the  ou  du  cafe.  On  n'a  guere  de 
preference  pour  le  savon  comme  c'est  le  cas  pour 
certaines  commodites.  Beaucoup  sont  tout  dispo- 
ses a  faire  l'essai  d'un  nouveau  savon  de  toilette, 
tandis  que  pour  le  cafe  ou  le  the,  on  prefere  s'en 
tenir  a  la  marque  qu'on  a  l'habitude  de  consommer. 
Pour  le  savon  il  est  plus  facile  de  convaincre  les 
gens  et  il  n'est  pas  sorcier  d'etablir  un  commerce 
sur  cette  ligne,  tout  ce  qu'il  faut  c'est  un  peu  d'at- 
tention et  de  vouloir. 


A  VENDRE  OU  A  ECHANGER 

Moulin  a  farine,  a  scier,  a  planer,  a  carder  et  a 
filer  les  laines.  Beau  pouvoir  d'eau  ainsi  qu'un  en- 
gin  a  vapeur  et  au  petrole.  Tres  grosse  clientele 
etant  seul  pour  le  travail  et  la  preparation  des  lai- 
nes dans  un  rayon  de  20  milles.  Residence  prin- 
ciere.  Cause  de  vente:  vieillesse  et  maladie.  S'a- 
dresser  a  D.  Bertrand,  R.  R.  No.  2,  Dalhousie  Mills 
Station,  Quebec. 
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CINQ  REGLES  SIMPLES  POUR   LES  ETALAGES 


Une  maison  de  commerce  americaine  a  pris 
pour  ligne  de  conduite  dans  ses  etalages  l'applica- 
tion  des  cinq  principes  suivants  qui  ont  prouve  don- 
ner  d'excellents  resultats: 

Preincrement: — Placer  en  avant  les  articles 
de  luxe;  les  necessites  dans  le  fond,  mais  visibles 
cependant. 

Ceci  s'applique  aussi  bien  aux  etalages  de 
vitrine  qu'aux  etalages  de  comptoir  et  autant  que 
possible  a  l'arrangement  de  l'interieur  du  magasin 
lui-meme. 

La  theorie  est  que  les  clients  viennent  au  ma- 
gasin pour  se  procurer  des  articles  de  premiere  ne- 
cessite.  II  n'est  necessaire  que  de  placer  ces  neces- 
sity en  un  endroit  ou  ils  les  verront.  D'autre  part, 
ce  sont  les  produits  de  luxe  qui  attirent  les  clients 
au  magasin  alors  peut-etre  qu'ils  n'avaient  pas  l'in- 
tention  d'y  entrer.  C'est  pourquoi  les  articles  de 
luxe  et  les  nouveautes  devraient  etre  places  en 
avant  dans  les  vitrines,  dans  les  etageres  de  comp- 
toir et  sur  toutes  les  tablettes.  Lorsqu'il  est  possi- 
ble de  le  faire,  on  devrait  les  placer  le  plus  pres  de 
1'entree. 

Secondement:  —  Montrez  seulement  quelques 
articles  de  chaque  sorte. 

Le  gerant  d'un  magasin  5,  10,  15  faisait  remar- 
quer  que  lorsqu'il  avait  un  article  dont  il  desirait 
pousser  la  vente  activement,  il  en  ralentissait  plu- 
tot  Lessor  en  le  mettant  en  etalage  en  trop  grande 
profusion.  Les  clients  sont  sous  l'impression  que 
puisque  le  magasin  a  tant  de  cet  article  en  stock,  il 
pourra  s'en  procurer  aussi  bien  le  lendemain  ou  la 
semaine  suivante.  Ceci  s'applique  aussi  bien  aux 
etalages  de  vitrine  qu'aux  etalages  de  comptoir.  Ce 
n'est  que  dans  des  occasions  exceptionnelles  qu'on 
peut  obtenir  un  bon  resultat  en  mettant  en  vue  un 
stock  complet.  En  outre  de  ralentir  les  ventes,  cet 
etalage  abondant  d'un  meme  article  prive  les  au- 
tres  d'un  espace  d'etalage. 

Troisiemement:  —  Ne  faites  pas  de  votre  vi- 
trine une  salle  de  debarras  ou  un  catalogue  de  tout 
ce  qu'offre  le  magasin. 

Offrir  trop  de  choses  en  meme  temps,  a  moins 
qu'il  ne  s'agisse  d'une  vente  a  reduction,  ne  sert 
qu'a  creer  de  la  confusion.  Quelques  articles  pro- 
duiront  meilleur  effet  dans  un  etalage  qu'une  mul- 
titude de  choses  pele-mele. 

Quatriemement:  —  Si  la  chose  est  possible, 
placez  des  cartes  qui  repondent  aux  questions. 

Les  passants  apercoivent  un  article  et  sen- 
tent  naitre  en  eux  le  desir  de  l'acquerir,  mais  sou- 
vent  ils  se  posent  des  questions  auxquelles  ils  ne 
repondront  jamais.  Des  cartes  qui  repondent  a  ces 
questions  aident  beaucoup  aux  ventes.  Par  exem- 
ple  pour  un  eventail  electrique:      "II   ne  necessite 


pas   d'huile";  pour  un  vacuum  cleaner:    "II  n'ei 
pas  encombrant."  etc. 

Cinquiemement:  —  L'harmonie  entre  les  eta- 
ges  de  vitrine  et  de  comptoir  aide  a  la  vente. 

Quand  un  etalage  de  vitrine  amene  au  maga- 
sin un  acheteur  probable,  c'est  generalement  un 
article  bien  defini  qui  en  est  la  cause.  Les  ventes 
sont  activees  si  les  articles  en  vitrine  se  trouvent  a 
l'interieur  a  la  portee  des  commis-vendeurs  et  a  la 
vu--  des  visiteurs. 


LES  EXPORTATIONS  DES  ETATS-UNIS 
EN  JUILLET 


New-York,  3.  —  Un  releve  des  douanes  de 
New-York  montre  qu'un  grand  essor  commercial 
avec  les  nations  ennemies  et  neutres  de  l'Europe 
commence  a  compenser  l'arret  cause  par  la  reduc- 
tion des  envois  de  materiel  de  guerre  a  l'Angleterre 
et  a  la  France.  Ce  releve  est  base  sur  une  compa- 
raison  des  chiffres  de  juillet  1918  et  de  ceux  de  juil- 
let  1919.    II  a  ete  publie  officiellement. 

Les  exportations  pour  le  Danemark  montrent 
l'augmentation  la  plus  forte:  2,000  dollars  de  mar- 
chandises  en  juillet  1918  et  plus  de  12,000,000  de 
dollars  pour  le  meme  mois  de  cette  annee.  L'Autri- 
che-Hongrie,  1'Allemagne,  la  Turquie  et  la  Russie 
d'Europe  qui  ne  regurent  rien  des  Etats-Unis  en 
juillet  1918  ont  recu  en  juillet  1919  pour  plus  de 
4,000,000  de  dollars  d'exportations  americaines. 
L'Allemagne  a  eu,  pour  sa  part,  plus  de  la  moitie 
de  ce  chiffre. 

En  ce  qui  concerne  l'Asie,  Chine,  Indes  brij;an- 
niques,  Indes  orientales,  hollandais'es'  et  Russie 
d'Asie,  le  total  des  exportations  en  juillet  1919  a  ete 
de  13  millions  168,452  dollars.  Ces  pays  n'avaient 
regu  de  ce  port  que  pour  184,815  dollars  de  mar- 
chandises  americaines  en  juillet  1918. 

Les  exportations  vers  l'Amerique  du  Sud  sont 
tombees  de  28,151,107  dollars  a  23,509,731  dollars, 
reduction  la  plus  importante  etant  celle  du  com- 
merce avec  l'Argentine  qui  est  tombe  de  13.050,237 
dollars  a  8,477,982  dollars. 

Le  total  des  exportations  vers  tous  les  pays 
d'Europe  etait,  en  juillet  1918,  de  179,872,468  dol- 
lars, contre  163,782,191  dollars  en  juillet  1910.  La 
plus  grande  diminution  est  celle  des  exportations 
vers  l'Angleterre  qui  tcmberent  de  77,444,570  dol- 
lars a  47,686,010  dollars.  D'autres  fortes  reduc- 
tions a  noter:  France,  39,787,489  dollars  en  juillet 
1918  et  22,054,363  dollars  en  juillet  1919;  Belgique, 
22,276,207  dollars  en  juillet  1918  et  13,019,423  dol- 
lars en  juillet  1919;  Italie,  17  mihons  813,019,423 
dollars  en  juillet  1918  et  9,900,319  dollars  en  1919; 
Portugal,  5,743,297  dollars  et  1,090,651  dollars. 


rol.  XXXII  —  No  45 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  7  novembre  1919 


29 


L  industrie  canadienne  des  sardines  et  du  hareng 

en  conserve. 


Parmi  les  branches  de  l'industrie  Canadienne 
la  peche  fermement  etablies  au  Canada,  il  faut 
oter  la  conserve  du  hareng  et  des  sardines  cana- 
iennes  dans  des  recipients  de  formes  et  de  gran- 
surs  bien  connues  du  commerce.  Le  hareng  est 
lis  en  boite  aussi  bien  sur  la  cote  de  l'Atlantique 
ue  sur  celle  du  Pacifique,  tandis  que  les  sardines 
mt  confinees  a  un  district  le  long  de  la  cote  ouest 
I  la  Baie  de  Fundy  dans  la  Province  du  Nouveau- 
runswick.  Ces  poissons  mis  dans  differentes  hui- 
!S  et  sauces  pour  convenir  aux  demandes  de  tous 
s  marches  sont  produits  par  les  fabricants  de  con- 
;rves  de   sardines  canadiennes. 

Les  examens  faits  par  les  savants  des  labora- 
)ires  du  Gouvernement  a  Ottawa,  montrent  que 
s  sardines  Canadiennes  en  conserves  possedent  la 
lus  haute  valeur  nutritive  de  tous  les  produits  du 
oisson  conserves.  (Le  rapport  complet  a  paru 
ans  le  bulletin  No.  423  sur  les  produits  de  viandes 
:  de  poissons,  Departement  du  Commerce  et  de 
Industrie.) 

Tandis  que  la  sardine  de  la  Mediterranee  a  des 
•ailles  epaisses  qu'on  trouve  souvent  dans  le  pro- 
uit  fini,  les  petits  poissons  du  Canada  sont  pres- 
ue  sans  ecailles.  Mais  le  facteur  principal  en  fa- 
sur  du  produit  Canadien  sur  tous  les  autres  est  sa 
aute  valeur  nutritive. 

Pour  obtenir  une  demande  pour  des  boites  de 
imensions  courantes,  les  fabricants  de  conserve 
nt  adopte  le  simple  modele  de  boite  connu  dans 
)ut  le  commerce  sous  le  nora  de  "quart"  (quar- 
>r)  soit  avec  ouverture  a  clef  soit  la  boite  simple 
ans  clef.  Ces  boites  contiennenfc  de  Z1/^  a  3!/2  on- 
es de  poisson  et  sauce.  Le  nombre  de  qualites  et 
e  varietes  de  boites  n'est  d'ailleurs  pas  limite. 
our  les  qualites  a  bas  prix,  l'huile  de  graine  de  lin 
st  employee  et  pour  le  meilleur  poisson,  l'huile 
'olive  pure  importee.  II  y  a  une  grande  variete  de 
rosseurs  de  poisson  qui  permet  aux  fabricants  de 
onserve  de  fournir  de  tres  petits  poissons  pouvant 
witenir  au  nombre  de  24  dans  une  boite  d'un 
uart  de  livre,  on  de  gros  poissons  ne  faisant  que 
x  a  la  boite. 

Les  sardines  canadiennes  dans  l'huile  d'olive 
>nt  un  mets  delicieux  qui  convient  a  la  meilleure 
ientele.  Le  nombre  en  varie  de  12  a  la  boite  a  24 
our  convenir  aux  exigences  des  differents  mar- 
a6s,  les  plus  petits  poissons  etanti  generalement 
^connus  comme  etant  de  la  plus  belle  qualite.  Les 
ombreuses  marques  dans  l'huile  de  graine  de  co- 
rn comprennent  celles  variant  de  16  petits  pois- 
)ns  et  plus  dans  les  meilleures  qualites,  en  boites 
clef,  jusqu'a  celles  de  six  poissons  en  boites  sans 
At.  Les  dernieres  mentionnees,  c'est>-a-dire  les 
uarts  sans  clef,  dans  l'huile  de  graine  de  coton 
i"t  l'article  a  bas  prix  le  mieux  connu  sur  nombre 


de  marches.  II  est  d'une  haute  valeur  nutritive,  est 
populaire  pour  la  confection  des  sandwiches  parmi 
toutes  les  classes  de  gens  et  est  un  produit  courant 
dans  le  commerce  natif  sur  les  marche  du  Sud.  II 
y  a  plusieurs  qualites  de  sardines  avec  sauces  dans 
des  boites  a  clef  ou  sans  clef.  Celles  conservees 
dans  la  sauce  aux  tomates  sont  populaires  sur  les 
marches  ou  le  gout  pour  ces  sauces  a  ete  cultive  et 
sont  considerees  comme  un  mets  particulierement 
delicieux.  Pour  repondre  a  la  demande  pour  sar- 
dines a  la  moutarde,  les  poissons  de  differentes 
grosseurs  sont  mis  en  conserve  dans  une  sauce 
preparee  composee  de  moutarde,  de  vinaigre,  de 
cayenne,  de  poivre  et  de  sel  colore  avec  du  tumeric. 
Actuellement  les  sardines  fumees  ne  sont  pas  pre- 
parers au  Canada,  mais  ce  sujet  attire  en  ce  mo- 
ment l'attention  des  fabricants  de  conserves. 

Bien  que  la  mise  en  conserve  des  sardines  soit 
une  industrie  bien  connue  il  y  a  beaucoup  de  de- 
tails d'operation  que  les  importateurs  ignorent  et 
dont  ils  ne  peuvent  obtenir  d'informations  qu'ici. 

Les  pecheurs  de  sardines  sont  connus  dans  le 
commerce  sous  le  nom  de  barreurs  (weirmen)  par- 
ce  qu'au  lieu  de  capturer  le  poisson  dans  des  filets 
ils  le  pechent  dans  ces  reservoirs  ou  barrages  cons- 
truits  le  long  des  cotes  sur  le  chemin  que  suivent 
ordinairement  ces  petits  poissons  qui  voyagent  par 
bandes.  Des  milliers  de  poissons  se  reunissent  et 
nagent  si  etroitement  serres  les  uns  contre  les  au- 
tres qu'on  les  voit  parfaitement  dans  l'eau  et  qu'on 
les  distingue  lorsqu'ils  entrent  dans  le  reservoir 
dont  on  peut  ensuite  refermer  les  portes. 

L'operation  qui  suit  est  de  lancer  une  seine  (ou 
filet)  assez  longue  pour  englober  la  bande  dans  le 
reservoir  et  assez  profonde  pour  atteindre  le  fond; 
ordinairement  de  quinze  a  vingt-huit  pieds.  Les  cor- 
des  qui  sont  en  haut  et  en  bas  de  la  seine  sont  tirees 
graduellement  dans  la  forme  d'une  bourse  jusqu'a 
ce  que  le  poisson  se  trouve  serre  presque  comme 
une  masse  solide.  Des  bateaux  a  sardines  longs  de 
quarante  a  cinquante  pieds  arrivent  de  la  fabrique 
de  conserve  au  signal  donne  par  les  pecheurs  et  le 
travail  de  dechargement  du  petit  poisson  du  filet 
dans  les  bateaux  commence.  Le  poisson  est  plonge 
dans  le  bateau  avec  une  grande  epuisette.  Lorsque 
le  barrage  est  a  une  certaine  distance  de  la  fabri- 
que le  poisson  est  transborde  des  petits  bateaux  en 
de  plus  gros  qui  attendent  a  cote.  La  peche  du 
poisson  varie  grandement,  parfois  etant  seulement 
de  cinq  barriques  et  par  peches  heureuses  de  trois 
cents  barriques.  (Une  barrique  contient  quatre  ba- 
rils.) 

Ces  bateaux  a,  sardines  sont  munis  de  moteurs 
a  gazoline  et  aussitot  qu'ils  sont  charges  ils  s'en 
vont  a  la  fabrique  ou  les  poissons  sont  transferes 
du  bateau  au  quai  par  des  elevateurs  tubulaires. 
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Sur  le  quai  se  trouve  une  ecluse  qui  entraine  les 
poissons  dans  la  salle  de  nettoyage,  apres  quoi  ils 
sont  a  nouveau  places  dans  une  ecluse  pour  lavage 
dans  leurs  acheminement  aux  cuves  a  saumure  ou 
ils  recoivent  un  nettoyage  final.  De  ces  cuves  les 
poissons  sont  montes  au  second  etage  par  des  cour- 
roies  a  fil  sans  fin  qui  de  distance  en  distance  depo- 
sent  les  sardines  sur  un  grand  appareil  en  forme  de 
roue  qui  etale  le  poisson  uniformeuient  sur  de 
grands  treillis  connus  sous  le  nom  de  "couches" 
(flakes).  Ces  couches  sur  lesquelles  les  poissons 
ont  ete  etendus  sont  places  en  ratelier  comprenant 
vingt-cinq  couches  ou  approximativement  quatre 
cents  livres. 

A  ce  point  de  l'operation  deux  formes  de  raises 
en  conserve  sont  possibles.  Dans  Tune  les  rateliers 
a  poissons  sont  plonges  dans  de  l'huile  tres  chaude 
et  frits  plusieurs  minutes,  dans  l'autre  ils  sont  pla- 
ces dans  un  coffre  de  vapeur  eH  laisses  a  cuire  pen- 
dant douze  minutes.  Apres  qu'ils  ont  ete  etuves  ou 
frits  les  poissons  sont  transported  a  une  salle  seche 
et  sujette  a  un  jet  d'air  chaud  pendant  une  heure 
ou  plus;  apres  quoi,  ils  passent  a  la  salle  de  mise  en 
boites  ou  les  jeunes  filles  les  transvasent  des  pla- 
teaux dans  des  boites  avec  une  rapidite  vertigineu- 
se. 

La  proprete  est  le  mot  d'ordre  de  toutes  les 
fal»riques  de  conserves  de  sardines  du  Canada  et  si 
l'on  considere  la  grosse  quantite  de  la  conserve  et 
la  necessite  du  travail  rapide,  ces  usines  peuvent 
etre  comparees  favorablement  a  celles  de  toute 
autre  branche  de  l'industrie  de  la  conserve  ali- 
mentaire. 

De  la  salle  de  mise  en  boites,.  les  plateaux  char- 
ges de  boites,  pleines  a  present  de  poisson,  sont 
porties  sur  des  trucks  aux  machines  a  huiler.  Le 
plateau  est  place  dans  la  machine  et  la  pression  du 
levier  verse  la  quantite  d'huile  qu'il  faut  dans  tou- 
tes les  boites  en  une  seule  fois.  Les  couvercles 
sont  ensuite  poses  sur  les  boites  et  ils  sont  pla- 
ces dans  un  ratelier  mouvant  qui  les  porte  automa- 
tiquement  dans  la  machine  a  sceller.  Ces  couver- 
cles etaient  soudes  autrefois,  mais  a  present,  la 
machine  a  sceller  en  ferme  automatiquement 
trente  a  la  minute.  C'est  grace  a  l'emploi  de  ces 
machines  a  sceller  que  les  sardines  peuvent  etre 
obtenues  a  present  par  le  consommateur  a  des  prix 
au-dessous  de  ceux  du  temps  de  la  soudure  a  la 
main. 

En  sortant  des  machines  a  sceller,  les  boites 
sont  placees  dans  des  cuves  enormes  ou  elles  sont 
bouillies  pendant  deux  heures,  plongees  avec  des 
nets  a  chaine,  sechees  dans  la  sciure  de  bois  et  en- 
voyees  par  une  coulisse  dans  la  salle  d'emballage 
ou  elles  ont  le  loisir  de  se  refroidir  entierement 
avant  l'inspection  et  l'empaquetage. 

La  caisse  reguliere  de  sardines  canadiennes 
contient  100  boites  d'un  quart  de  livre. 
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Les  fabriques  de  conserves  du  Nouveau- 
Brunswjck  mettent  aussi  en  conserve  les  harengs 
en  boitfs  de  demi  livres  carrees  et  en  boites  ovales 
de  une  demi  livre  et  d'^ne  livre.  II  y  a  plusieurs 
sortes  comprenant  les  luuengs  frais  nature,  et  a  la 
sauce  aux  tomates,  les  liarengs  saurs  nature  et  a 
la  sauce  aux  tomates,  et  les  harengs  style  francais 
a  la  sauce  aux  tomates.  Les  boites  carrees  d'une 
demi  livre  contiennent  huit  onces  de  poisson,  tan- 
dis  que  les  boites  ovales  d'une  demi  et  les  boites 
ovales  d'une  livre  quatorze  onces  poids  net. 

Sur  la  cote  du  Pacifique,  les  harengs  sont  mis 
en  boites  dans  toutes  les  sortes  ci-dessus  mention- 
nees,  en  boites  d'une  demi  livre  et  d'une  livre. 

Des  resultats  comparaisons  de  qualites  et  de 
cotations  des  produits  canadiens  indiquent  que  les 
fabricants  de  conserve  du  Canada  sont  en  position 
d'entrer  en  concurrence  avec  cette  industrie  eta- 
blie  depuis  longtemps  en  Europe  et  peuvent  garan- 
tir  a  bon  marche  des  livraisons  plus  rapides.  Les 
importateurs  de  hareng  qui  sont  pres  de  la  cote 
canadienne  du  Pacifique  auront  avantage  a  com- 
mander aux  maisons  de  Vancouver,  tandis  que 
ceux  sur  les  cotes  d'expedition  de  l'Atlantique  peu- 
vent s'assurer  des  approvisionnements  via  Mont- 
real, St.  Jean  ou  Halifax. 

Developpement  de  la  Peche  Canadienne  des 
Sardines-Harengs 

La  valeur  totale  de  la  peche  canadienne  de  la 
sardine-hareng  en  1918,  etait  de  $2,539,000. 

La  peche  des  barrages  canadiens  en  1918,  etait 
de  $285,000  barils. 

Les  fabriques  canadiennes  de  conserve  mirent 
en  boites,  en  1918,  42,000  barils. 

II  fut  vendu  en  1918,  aux  fabriques  de  conser- 
ves des  Etats  Unis,  243,000  barils. 

La  valeur  des  sardines  employees  comme 
appat  et  vendues  comme  hareng  fume,  fut  de 
$50,000. 

La  mise  en  conserve  de  la  sardine  canadienne, 
en  1908  etait  de  4S.000  caisses. 

La  mise  en  conserve  de  la  sardine  canadienne, 
en  1918,  etait  de  182,000  caisses. 

La  valeur  de  la  mise  en  conserve  canadienne, 
en  1908,  etait  do  5144,000. 

La  valeur  de  la  mise  en  conserve  canadienne 
en  1918,  etait  de  $1,27^,000. 

La  valeur  des  sardines  vendues  aux  fabriques 
de  conserves  des  Etats  Unis,  en  1918,  etait  de 
$1,215,000. 

La  valeur  des  sardines  canadiennes  mises  en 
conserve  dans  les  fabriques  de  conserves  du  Ca- 
nada et  les  Etats  Unis,  en  1918,  s'elevait  a  $2,489,- 
000. 
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VIE  CHERE. 


Tout  le  monde  sent  bien  que  le  malaise  actuel 
st  du  surtout  a  la  cherte  croissante  de  la  vie.  On 
evertue  a  en  chercher  les  causes:  elles  sont  certes 
mltiples,  mais  a  quoi  bon  les  enumerer? 

La  principale  decoule,  dit  M.  Pascalis,  presi- 
ent  de  la  Chambre  de  commerce  de  Paris,  des  des- 
uctions  monies  accomplies  au  cours  de  la  guerre, 
mdis  que,  simultanement,  on  employait  a  des  oeu- 
res  de  mort  vingt  millions  de  jeunes  gens  arraches 
la  production  normale.  II  en  resulte,  aujourd'hui, 
pres  que  naturellement  les  stocks  de  toute  espece 
nt  disparu,  une  demands  des  consommateurs  du 
onde  entier,  alors  que  la  production  ne  reprend  que 
Emblement,  tres  diminuee,  d'ailleurs,  par  toutes  les 
lisons  que  Ton  sait:  pertes  de  vies  humaines.  re- 
liction des  heures  de  travail  et  aussi,  helas!  hesi- 
ition  generate  a  se  remettre  a  l'ouvrage  apres  les 
sures  terribles  que  vient  de  vivre  l'Humanite,  qui 
i  reste  tout  etourdie. 

C'est  une  rupture  d'equilibre  totale  entre  l'of- 
e  et  la  demande. 

Avant  la  guerre,  les  acheteurs,  sollicites,  re- 
aient  les  prix  par  la  concurrence  entre  leurs  ven- 
juts;  aujourd'hui,  ces  memes  acheteurs,  devenus 
illiciteurs,  contribuent  a  deregler  les  cours  par  des 
irencheres  illimitees. 

Cette  situation  cree  un  danger  social  des  plus 
aves  auquel  il  est  urgent  de  parer.  Comment  fai- 
?  La  cause  raeme  du  mal  en  indique  le  remede: 
monde  souffre  de  sous-production,  on  manque  de 
ut.  II  faut  done  s'efforcer  de  ramener  l'abondan- 
,  faire  rendre  a  la  terre,  faire  rendre  a  l'industrie, 
faut  travailler.  II  faut  aussi  multiplier  les  trans- 
its maritimes,  terrestres,  fluviaux,  pour  eviter  que 
rtains  pays  regorgent  de  choses,  qui,  dans  d'au- 
?s,  font  totalement  defaut.  C'est  la  tout  d'abord 
1  r61e  essentiel,  primordial  des  gouvernements:  par 
s  moyens,  mieux  que  par  des  prohibitions  aux- 
lelles  heureusement  on  se  decide  a  renoncer,  ils 
compliront  leur  devoir,  qui  est  aujourd'hui  un  de- 
ir  de  salut  public. 


Mais  il  ne  suffit  pas  de  compter  sur  le  gouver- 
ment  et  de  s'abandomier  a  l'inertie  et  1'egoisme 
tisfait  en  se  dlsant  qu'il  s'occupe  de  nous.  Non; 
ffort  de  tous  est  necessaire,  un  effort  continu,  rai- 
ane  et  hautement  patriotique.  Parmi  bien  d'au- 
is,  il  faut  que  ce  soit  dit  nettement,  une  chose 
mpose  de  toute  urgence  aux  commercants  et  aux 
lustriels:  limiter  sagement  leurs  benefices  et  ne 
s  ceder  a  la  tentation,  en  presence  de  la  rarete 
s  marchandises,  d'exagerer  les  prix  de  vente. 
s  representants  des  groupements   commerciaux 


qui  ont  toujours  lutte  pour  la  liberte  du  commerce 
out  aujourd'hui  le  devoir  de  dire  a  leurs  mandants: 
"Au  nom  des  principes  qui  nous  sont  chers,  mon- 
trez-vous  dignes  de  cette  liberte.  Si  vous  ne  vou- 
lez  pas  provoquer  de  facheuses  et  souvent  mala- 
droites  interventions  de  l'Etat  si  vous  ne  voulez  pas 
faire  naitre  dans  le  public  des  preventions  deplora- 
bles,  et  faire  discuter  peut-etre,  dans  un  esprit  mal- 
veillant,  votre  role  si  utile  d'intermediaires,  rendez- 
vous bien  compte  de  la  situation.  II  se  produit  une 
crise  economique,  sans  precedent  dans  les  temps' 
modernes  qui,  par  de  folles  hausses,  va  mettre  le 
pays  dans  une  situation  tres  difficile.  Les  lois  na- 
turelles  sont,  pour  le  moment,  impuissantes  a  re-, 
gulariser  les  cours:  a  vous  d'y  suppleer  par  le  bon 
sens  et  par  la  raison.  De  votre  sagesse  patriotique, 
de  la  moderation  de  vos  prix  depend  la  reputation 
du  commerce  national  dans  l'interet  duquel  il  con- 
sent de  repudier  energiquement  les  agissements 
des  mercantils,  tout  en  demandant  aux  pouvoirs 
publics  d'appliquer  severement  les  lois  a  ces  der- 
niers." 

II  faudrait  aussi  qu'un  pareil  appel  fut  adres- 
se,  par  les  groupements  qui  les  representent,  aux 
cultivateurs  qui  semblent  avoir  perdu  toute  mesu- 
re  dans  leurs  demandes:  oeufs,  poulets,  bestiaux, 
lrgumes  BOnt  hors  de  prix  et  dans  des  proportions 
qui  depassent  les  majorations  justifiees  par  la  haus- 
se  des  salaires,  impots.  des  frais  de  toute  nature. 

II  faudrait  aussi  que  tous,  industriels,  commer- 
^ants,  agriculteurs  se  decidassent  a  renoncer  a  la 
tendance,  trop  longtemps  en  faveur,  de  rechercher 
des  gains  importants  avec  des  chiffres  d'affaires 
reduits.  Ce  sont  des  errements  surannes.  La  me- 
thode  moderne  formulee  chez  les  Anglais  par  le 
dicton:  "II  vaut  mieux  travailler  pour  le  million 
d'hommes  que  pour  le  millionnaire",  cest-a-dire 
vendre  beaucoup  que  de  vendre  cher,  methode  qui 
leur  a  si  bien  reussi,  sera  plus  vraie  encore  demain 
qu'elle  n'etait  hier.  Car,  si  elle  exige  peut-etre  plus 
d' efforts,  elle  promet  pour  lavenir,  devant  l'immen- 
site  des  besoins,  les  plus  magnifiques  recompenses. 

Enfiu.  il  y  a  une  categorie  de  citoyens  dont 
l'intervention  doit  se  produire  energiquement  et  qui 
est  la  principale  victime  du  dereglement  des  prix: 
c'est  l'acheteur.  Que  les  acheteurs  qui  ont  contri- 
bue  a  la  hausse,  par  manie,  par  caprice  de  vouloir 
d'autant  plus  ardemment  une  marchandise  qu'elle 
est  plus  rare,  prennent  la  resolution  de  s'abstenir 
devant   des   prix   manifestement   excessifs. 

Apprenons  a  nous  priver,  a  nous  restreindre. 
Nous  aiderons  puissamment  l'oeuvre  de  reconsti- 
tution  si  difficile,  si  lourde  apres  tant  de  destruc- 
tions. —  (De  la  "Revue  Internationale  de  l'indus- 
trie du  Cuir  et  de  la  Chaussure.") 
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«  V 


J'avais  J'Habitude  ({'Employer  les  Mobiloils 

Gargoyle" 

Une    remarque    que    les    vendeurs    n'entendent 
presque  jamais. 


LA  raison  de  cela  n'est  pas  diffi- 
cile  a   trouver.      Ceux   qui   se 
servent  des  Mobiloils  Gargoyle 
reviennent  toujours  en  acheter  en- 
core. 

Les  marchands  de  quincaillerie 
ont  constate  que  leur  commerce 
s'accroit  rapidement  lorsqu'ils 
tiennent  en  stock  la  ligne  comple- 
te des  Mobiloils  Gargoyle  et  qu'ils 
gardent  leur  assortiment  au  com- 
plet. 

Lisez  ce  que  quatre  vendeurs 
ont  declare  touchant  leur  expe- 
rience avec  la  vente  de  ces  huiles 
et  graisses: 

Vendeur  No.  1.  —  "Lorsque  nous 
vendons  au  proprietaire  d'un 
Ford  le  Mobiloil  Gargoyle  "E",  il 
revient  toujours  en  acheter  en- 
core." 
Vendeur  No.  2.  —  "Ces  trois  der- 
nieres  annees  je  n'ai  pas  vendu 
autre  chose  que  des  Mobiloils 
Gargoyle.  Lorsqu'un  passant  en- 
tre  pour  avoir  de  l'huile,  qu'il  de- 
mande  quelle  sorte  vous  vendez 
et  que  vous  lui  mentionnez  les 
Mobiloils  Gargoyle,  c'est  une 
agreable  sensation  lorsqu'il  de- 
clare invariablement:  '•Remplis- 


sez  mon  reservoir.     Je  sais  que 
cette  huile  est  correcte." 

Vendeur  No.  3.  —  "En  faisant  la 
mise  au  point  (overhauling)  de 
bien  des  automobiles,  j'ai  cons- 
tate que  dans  les  moteurs  ou 
Ton  avait  employe  les  Mobiloils 
Gargoyle  les  engrenages  sont 
en  meilleur  etat,  qu'ils  sont 
moins  sales,  qu'il  y  a  moins  de 
carbone  dans  les  cylindres  et 
que  tout  le  mecanisme  est  en 
meilleure  condition." 

Vendeur  No.  4. — "Ces  quatre  der- 
nieres  annees  nous  avons  vendu 
a  notre  clientele  et  employe 
nous-memes  exclusivement  les 
Mobiloils  et  nous  avons  cons- 
tate que  c'etaient  les  meilleures. 
Nous  achetons  a  present  les 
graisses  et  les  Mobiloils  Gar- 
goyle par  lots  de  char  a  la  fois. 
ETES-VOUS  a  etablir  un  com- 
merce stable  pour  votre  ma- 

gasin  en  vendant  la  bonne  lubri- 

fication? 

La  carte  des    recommandations 

et  la  liste  complete  des  Mobiloils 

(   r  goyle,  voila  tout  ce  qu'il  vous 

taut  pour  acquerir  et  conserver  ce 

commerce  profitable. 


i-i  i 


Mobiloils 


IMPERIAL  OIL  LIMITED 

Manufacturers  ei  vendeurs  des  HUILES  a  MOTEURS  ei  GRAISSES  POLARINE 
Vendeurs  au  Canada  des  huiles  Garyoy/e  Mohifoi/s 

SUCCURSALES  DANS  TOUTES  LES  VTLLES 
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M.  le  Marchand, 

Vous  rendez-vous  compte  du  benefice  que  vous  realisez  en 
mettant  en  evidence  des  marchandises  qui  sont  annoncees  dans 
tout  le  pays? 


Un  commercant  qui  ne  fait  des  affaires  que  dans  sa  locali- 
ty peut  ne  pas  avoir  les  moyens  de  f aire  de  la  publicite  sur  une 
aussi  grande  echelle  que  les  manufacturers  dont  le  commer- 
ce s'etend  par  tout  le  pays;  MAIS. . . . 

II  peut  profit er  de  la  publicite  de  ceux-ci  en  faisant  un  bel 
etalage  dans  ses  vitrines  et  en  donnant  aux  articles  annonces 
dans  tout  le  pays  une  place  proeminente  dans  son  magasin--en 
faisant  --  sienne  --  la  --  publicite  --  des  manufacturers. 

L'af  fiche  reproduite  ci-dessus,  bien  coloriee,  pleine  de  vie, 
10'  de  hauteur  par  25'  de  largeur,  s'adresse  plusieurs  fois  par 
jour  a  plus  de  3,500,000  Canadiens. 

Mettez  une  carte  du  STAG  dans  votre  vitrine  et  voyez 
quelle  augmentation  d'affaires  elle  vous  vaudra. 


Faites   votre  cette   publicite 

ECRIVEZ    A    LA 


Canadian  Poster  Company 

Edifice  Lewis,  Montreal 

Pour    la    Publicite    par    I'Affiche    n'importe    ou    au    Canada. 


En   Scrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Tabac  Noir  a  Chiquer 


Le  Favori  des  Chiqueurs 


Hiacez  votre  com- 
mande  chez  votre 
marchand  de  gros. 


Sa  saveur  et  sa  qua- 
f    lite  sont  appreciees 
de    tous     les    chi- 
queurs. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Cigares,  Cigarettes  et  Tabacs 


L'AUGMENTATION  DES  PRIX  DES  CIGARETTES 


Dernierement  les  manufacturiersj  de  cigaret- 
tes se  sont  vus  dans  l'obligation  d'augmenter  les 
prix  de  certains  de  leurs  produits  et  de  fixer  a  18 
cents  ou  deux  pour  35  cents  les  paquets  de  ciga- 
rettes qui  se  detaillaient  precedemment  a  15  cents 
2haque. 

Les  consommateurs  peu  au  courant  des  condi- 
;ions  de  manufacture  qui  se  sont  compliquees  a 
^laisir  pendant  la  guerre  et  n'ont  fait  qu'empirer 
lepuis  l'armistice,  se  sont  montres  quelque  peu 
-in  pi  is  de  cette  hausse  et  l'ont  accueillie  avec  un 
necontentement  evident  sans  essayer  a  se  deman- 
ler  si  elle  n'etait  pas  imposes  par  des  circonstances 
iui  la  justifient  pleinement  II  n'est  done  pas  sans 
interet  d'expliquer  aux  marchands  de  detail  qui 
ont  les  boucliers  sur  lesquels  viennent  pleuvoir  les 
^criminations  du  consommateur  quelles  sont  les 
aisons  qui  ont  motive  ce  changement  de  prix  et 
e  les  engager  a  porter  ces  arguments  a  la  con- 
aissance  des  protestataires. 

Nul  n'ignore  que  depuis  1914,  il  y  a  eu  dans 
lasts  les  pays  rarete  de  tabac  et  augmentation  enor- 
le  de  la  consonrmation  et  des  besoins.  La  loi  de 
pffre  et  de  la  demande  a  done  manoeuvre  auto- 
latiquement  dans  le  sens  de  la  hausse  et  nous 
vons  vu  la  feuille  de  tabac  atteindre  a  des  prix 
ui  n'avaient  jamais  encore  ete  atteints  jusqu'ici. 
e  papier  a  cigarette  n'a  pas  echappe  a  ce  mou- 
ement  do  hausse,  pas  plus  que  le  cartonnage  des 
oites,  la  papier  metallique,  etc.  Quant  a  la  main- 
oeuvre  on  sait  ses  exigences  sans  cesse  crois- 
intes;  une  veritable  crise  a  ete  creee  par  les  de- 
iandes  d'augmentation  de  salaires  des  ouvriers  et 
Livrieres  de  manufacture  et  les  conditions  de  fa- 
"i cat  ion  s'en  sont  trouvees  excessivement  plus  dif- 
ciles,  le  cout  initial  du  produit  montant  a  des  ni- 
^aux  inquietants.  Cependant  les  manufactu- 
ers  etudierent  resolument  la  question  et  firent 
•us  les  efforts  pour  faire  face  a  la  situation  sans 
^sorganiser  le  commerce  de  detail  par  des  aug- 
entations  subites  et  phenomenales;  voici  pour- 
loi  le  consommateur  n'a  pas  paye  plus  cher  pour 
s  cigarettes  jusqu'en  avril  1918. 

Mais,  nous  dira-t-on,  les  cigarettes  ont  deja 
bi  des  augmentations  depuis  ce  temps-la.  Sans 
>ute,  mais  ne  l'oublions  pas,  ces  augmentations' 
avaient  pour  objet  que  de  couvrir  les  frais  occa- 
miies  par  les  taxes  de  guerre  et  autres  qui  s'ele- 
nt  au  chiffre  fabuleux  de  plus  de  7  cents  par  pa- 
let  de  10  cigarettes.  Voila  ce  que  le  public  ignore 
ce  qu'il  faut  lui  dire  pour  l'empecher  d'etre  sous 
fausse  impression  que  les  manufacturiers  de  ci- 
rettes  sont  des  profiteurs  alors  que  bien  au  con- 


traire,  ils  ont  fait  l'impossible  pour  ne  pas  faire  sup- 
porter aux  consommateurs  le  poids  des  differentes 
rug-mentations  qui  se  sont  lourdement  abattues  sur 
eux. 

Aujourd'hui,  pour  ne  pas  compromettre  le  suc- 
ces  de  leurs  entreprises,  nos  manufacturiers  de  ci- 
garettes soucieux  de  ne  pas  reduire  la  qualite  de 
leurs  produits  reputes  n'ont  pu  echapper  aux  in- 
fluences d'ordre  pecuniaire  qui  sont  la  base  de*  la 
fabrication  de  la  bonne  cigarette  et  ils  ont  adopte 
1  'augmentation  dont  nous  parlons  plus  haut  et  qui 
represente  la  premiere  compensation  qui  les  de- 
dommagera  des  hausses  de  la  matiere  premiere  et 
de  la  main-d'oeuvre  qu'ils  ont  ete  seuls  a  suppor- 
ter depuis  pres  de  cinq  ans. 


LA  RECOLTE  DU  TABAC  SERA  SUPERBE 


Dans  la  province  de  Quebec,  cette  recolte  depasse- 
ra  de  beaucoup  les  recoltes  des  annees  prece- 
dentes  depuis  longtemps. 


La  recolte  de  tabac  dans  la  province  de  Quebec 
s'annonce  comme  une  des  meilleures  qui  aient  ete 
recoltees  depuis  longtemps.  Pendant  la  majeure 
partie  de  la  saison  un  grand  nombre  de  plantations 
souffrirent  des  conditions  de  temperature  et  sur- 
tout  de  la  secheresse,  on  pouvait  craindre  que  le 
developpement  des  tabacs  soit  tout  a  fait  insuffi- 
sant.  Cependant  les  pluies  du  -mois  d'aout  ont  fa- 
\  ovise  un  nouveau  depart  de  la  vegetation  et  Ton  a 
pu  voir  beaucoup  de  belles  recoltes,  tant  dans  le 
srrqpe  nord  du  St-Laurent  que  dans  le  groupe  de 
l'Yamaska. 

La  recolte  s'acheve  et,  a  l'heure  actuelle,  les 
tabacs  de  1919  devraient  etre  tous  a  l'abri  dans  les 
sechoirs. 

La  dessiccation  a  debute  pendant  une  periode 
pluvieuse  plutot  defavorable. 

Les  planteurs  de  tabac  doivent  veiller  specia- 
lement  quand  les  periodes  de  temps  humide  se  pro- 
longent,  a  tenir  constamment  en  mouvement  l'at- 
mosphere  des  sechoirs,  afin  d'eviter  la  formation 
de  poches  d'air  confine,  particulierement  favorable^ 
au  developpement  des  moisissures. 

On  peut  indiquer  pour  la  dessiccation  les  regies 
generates  suivantes: 

Rentrer  les  tabacs  au  sechoir  apres  un  leger  fa- 
nage  sur  la  plantation.  Ce  fanage  peut  s'effectuer 
soit  en  petits  tas  laisses  sur  le  terrain,  soit,  ce  qui 
est  preferable,  sur  des  etendages.  Les  lattes  por- 
tant  les  plantes  doivent  etre  espacees  au  moins  de 
6  pouces,  de  centre  en  centre.  Si  Ton  dispose  de 
l'espace  necessaire  il  vaut  mieux  laisser  7  pouces 
entre  les  lattes  de  Comstock  Spanish  portant  cha- 


36 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  7  novembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  45 


cune  7  plantes.  Au  debut  la  dessiccation  doit  etre 
lente  afin  de  permettre  le  jaunissage  des  tabacs 
dans  le  sechoir. 

A  cet  effet  on  ouvre  tres  peu  les  ouvertures  la 
terales,  se  contentant  de  laisser  ouverts  les  venti- 
lateurs  du  toit.  On  peut  laisser  le  sechoir  dans  cet 
etat  de  1  a  3  jours  suivant  la  temperature  exte- 
rieure.  S'il  fait  chaud  le  jaunissage  peut  s'effec- 
tuer  dans  un  ou  deux  jours  et,  dans  ce  cas,  il  est 
meme  preferable  d'ouvrir  les  ventilateurs  horizon- 
taux  situes  tout  a  fait  a  la  base  du  sechoir.  Si  le 
temps  est  plutot  froid  le  jaunissage  exigera  un 
temps  un  peu  plus  long  pouvant  atteindre  une  se- 
maine.  On  doit  surveiller  l'odeur  du  sechoir  en 
meme  temps  que  la  couleur  des  feuilles  et  ouvrir 
les  ventilateurs  des  que  l'odeur  commence  a  etre 
tant  soit  peu  forte. 

Apres  que  le  jaunissage  des  feuilles  a  commen- 
ce on  augmente  la  ventilation  dans  toutes  les  par- 
ties du  sechoir.  Etant  donne  le  peu  de  temps  dont 
on  dispose  dans  la  province  le  Quebec  pour  secher 
la  recolte  il  vaut  mieux  effectuer  la  dessiccation  le 
plus  rapidement  possible.  On  peut  se  guider  sur 
l'etat  de  souplesse  des  feuilles:  Par  un  tres  beau 
t°-  ps  la  venHlation  do;t  etre  reglee  de  telle  sorte 
que  les  parties  des  feuilles  deja  brunes  ne  soient 
pas  cassantes.  Elles  servent  en  quelque  sorte  de 
barometre.  Si  elles  sont  cassantes  on  doit  dimi- 
nuer  le  ventilation  sauf  au  sommet.  Si  elles  sont 
trqp  humides  et  qu'il  fasse  beau  on  doit  augmenter 
la  ventilation. 


Quand  la  dessiccation  est  a  peu  pres  terminee, 
c'est-a-dire  que  la  plus  grande  partie  de  la  feuille 
a  acquis  la  couleur  brune  recherchee  on  peut  re- 
luire  l'humidite  par  l'emploi  de  rechauds  alimentes 
au  charbon  de  bois.  Dans  ce  cas  on  degage  une 
partie  du  sechoir  assez  grande  pour  eviter  tout 
danger  d'incendie,  au  voisinage  d'une  ventilateur, 
ou  de  faire  passer  l'air  admis  dans  le  sechoir  dans 
la  zone  chauffee  par  le  rechaud,  et  de  dessecher 
l'atmosphere.  L'emploi  de  rechauds  n'a  pas  pour 
objet  d'elever  la  temperature  du  sechoir,  tout  ai 
moins  sensiblement,  son  objet  principal  est  de  dimi- 
nuer  l'humidite  de  l'atmosphere  vers  la  fin  de  la 
dessiccation,  en  cas  de  periode  de  pluies  prolongees. 

Au  debut  de  la  dessiccation,  en  cas  de  pluies 
prolongees,  on  peut,  tant  que  la  couleur  brune  ne 
s'est  pas  developpee  sur  les  feuilles,  se  defendre 
assez  bien  en  ouvrant  tout  grands  les  ventilateurs 
et  les  portes.  Plus  tard  quand  la  dessiccation  est 
avanc^e  et  que  les  feuilles  ont  pris  la  couleur  brune 
on  peut,  si  les  tabacs  contenus  dans  le  sechoir  sont 
en  bon  ordre,  se  defendre  pendant  un  jour  ou  deus 
parfois  meme  un  peu  plus  longtemps,  contre  ui 
periode  de  pluies,  en  fermant  tous  les  ventilateurs. 

Pour  cela  il  faut  cependant  que  les  tabacs 
soient  plutot  sur  le  sec,  et  il  est  rare,  si  le  mauvais 
temps  se  prolonge,  quelque  etanches  que  soient  les 
sechoirs,  qu'on  puisse  eviter  l'envahissement  de 
l'humidite.  Dans  ce  cas  le  seul  moyen  efficace  est 
l'emploi  des  rechauds  au  charbon  de  bois. 


Le  commerce  du  tabac  au  Canada 


Le  tabac  a  joue  un  grand  role  au  Canada  du- 
rant  ses  cinq  ans  de  participation  a  la  guerre.  On 
realisa  des  le  commencement  que  c'etait  un  devoir 
patriotique  d'envoyer  du  tabac  a  nos  soldats  d'ou- 
tre-mer.  i    ! 

L'ouverture  des  listes  de  souscriptions  pour 
augmenter  l'approvisionnement  des  troupes  attira 
l'attention  de  feu  Richard  Harding  Davis,  et  il  ecri- 
vit  qu'il  appuyait  de  tout  coeur  une  telle  oeuvre. 
Dans  une  lettre  qu'il  ecrivait  quelques  jours  avant 
sa  mort,  ce  fameux  auteur  americain  et  correspon- 
dant  de  guerre  disait:  qu'il  etait  convaincu  que  les 
rations  de  tabac  y  etaient  pour  beaucoup  dans  les 
faits  d'armes  glorieux  de  nos  troupes  canadiennes. 
II  ajoutait: —  ' 

"Ici  ceux  qui  respirent  l'odeur  du  tabac,  et  qui 
fument  quand  bon  leur  semble,  n'ont  pas  d'id6e  de 
la  valeur  du  tabac  pour  l'homme  dans  les  tranchSes, 
ou  plutot  quelle  perte  represente  le  manque  de  ta- 
bac. Durant  la  guerre  Hispano-Americaine,  dans 
les  reglements  de  l'armee  Americaine,  le  tabac  6tait 
officiellement  classifie  comme  "approvisionnement 
des  officiers".  C'etait  considere  comme  un  luxe. 
Qu  aid  je  cablai  de  Cuba  que  nos  soldats  avaient 


besoin  de  tabac,  mon  appel  fut  ridiculise,  et  on  me 
demanda  s'ils  n'avaient  pas  aussi  besoin  de  pyjama 
en  soie  et  d'eau  de  Cologne.     L'homme  qui  ne  s'e- 
t'ait  jamais  passe  de  tabac,  et  qui  pouvait  rempli 
sa    blague  au  coin  de  la  rue,  croyait  encore  que  le 
tabac  etait  un  luxe. 

"Ce  fut  Sir  Frederic  Treves,  le  medecin  de  fei 
le  Roi  Edouard  ,  qui  fit  comprendre  au  peuple  que 
le  tabac  pour  les  soldats  etait  une  necessite.  Ur 
homme  peut  rester  sans  manger,  il  peut  souffrir  de 
froid,  de  fatigue,  de  blessures  —  il  endurera  toutes 
sortes  de  choses  s'il  peut  fumer. 

J'ai  observe  pendant  sept  guerres,  et  avec  les 
hommes  de  toutes  les  races,  la  reponse  est  toujour 
la  meme.     Donnez-leur  du  tabac,  et  il  n'y  a  pa 
de  choses  qu'ils  n'endureront  pas  avec  courage. 

Approvisionnement  des  Troupes 

Richard  Harding  Davis  avait  parfaitement  rai- 
son  d'attribuer  toutes  ces  vertus  au  tabac,  et  les 
perepities  subsSquentes  a  la  date  de  sa  lettre  ont 
amplement  prouv6  la  valeur  du  tabac  aux  soldats 
canadiens.    Un  homme  Ecrivait  dans  les  tranchees: 
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Cigarettes 


Sweet  Caporal 


La  marque  favorite 

des    marchands 

parce    quelle    leur 

rapporte    de    bons 

profits. 


Elles    sont    univer- 

sellement  recon- 

nues  comme  les 

meilleures. 

Vendues    par    tous 

les    marchands    de 

gros. 


"La  Forme  La  Pius  Pure  Sous 
Laquelle  Le  Tabac  Peut  Etre 
Fume." 

Lancet. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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"J'aimerais  mieux  me  passer  de  bas  que  de  me  pas- 
ser de  cigarette".  Un  chirurgien  canadien,  decri- 
vant  ses  experiences  au  front,  disait  que  la  cigarette 
etait  un  sedatif  incomparable  pour  les  chocs  ner- 
veux,  et  que  l'esprit  d'endurance  des  soldats  au 
front  devait  sa  large  part  a  la  cigarette.  Tout  etait 
rose  quand  les  cigarettes  s'allumaientL 

Dans  l'oeuvre  splendide  de  la  Croix  Rouge  Cana- 
dienne,  la  distribution  des  cigarettes  etait  une  cho- 
se grandement  appreciee  par  les  soldats,  et  on  en 
parlait  souvent  dans  les  depeches  des  correspon- 
dants  de  journaux  ou  autres.  Voyez  par  exemple 
la  description  donnee  par  ecrit  par  W.  A.  Willison 
sur  le  theatre  des  operations  a  Passechendaele.  II 
etait  correspondant  de  la  Presse  Canadienne,  et 
l'observateur  officiel  des  journaux  Canadiens  au 
front.   Voici  ce  qu'il  disait: 

"Des  bas  sees,  un  breuvage  chaud,  un  mor- 
ceau  de  chocolat  et  la  fameuse  cigarette  etaient  les 
premiers  conforts  donnes  aux  blesses.  Les  homines 
epuises,  douloureusement  blesses,  frissonnants, 
trempes  jusqu'aux  os  pour  avoir  sejourne  dans  la 
boue,  prenaient  toutes  ces  choses  apres  avoir  recu 
les  premiers  soins,  et  s'en  allaient  se  sentant  re- 
confortes.  Tous  les  jours,  le  representant  de  la 
Croix  Rouge  demandait  aux  stations  medicales  des 
divisions  en  action  ce  dont  elles  avaient  besoin  a 
part  du  necessaire,  et  tous  les  jours  ses  demandes 
etaient  exaucees.  La  Croix  Rouge  travaillait  dans 
l'interet  des  hommes  au  feu.  Si  on  ne  pouvait  pas 
se  procurer  certains  conforts  a  la  base,  on  faisait 
tout  de  suite  application  a  la  Croix  Rouge  Cana- 
dienne, Australienne  ou  Anglaise,  et  on  ne  man- 
quait  jamais  de  se  rendre  a  notre  demand©. 

Les  cigarettes,  qui  etaient  toujours  en  deman- 
de,  faillirent  leur  manquer  a  la  veille  d'une  attaque. 
On  en  fit  aussitot  demander  cent  mille  qui  furent 
livrees  en  temps.  Le  jour  suivant  on  en  fit  encore 
demander  une  autre  cent  mille.  Elles  etaient  tou- 
jours livrees.    Pas  un  blesse  ne  *manquait  de  tabac. 

"Ne  vous  meprenez  pas  sur  la  valeur  de  la  ci- 
garette —  vous  autres  qui  ne  fumez  pas.  C'est  un 
don  du  Ciel  pour  les  homines  qui  ont  les  nerfs  ma- 
lades  ou  qui  souffrent.  Dans  Taction  la  cigarette 
est  une  medecine." 

Une  Necessite  Absolue 

Le  capitaine  Julia  Hanshaw  n'etait  pas  moins 
emphatique  lorsqu'elle  donna  une  conference  a 
Montreal  a  son  retour  du  front.  Voici  ce  qu'elle  di- 
sait: "N'ailez  pas  croire  que  la  cigarette  est  un 
luxe,  ou  meme  un  confort,  c'est  une  necessite  abso- 
lue". En  parlant  des  approvisionnements  de  la 
Croix  Rouge  qui  etaient  envoyes  aux  huttes  ou  on 
faisait  les  premiers  pansements,  Madame  Hanshaw 
disait  qu'il  y  avait  plusieurs  cas,  meme  d'opera- 
tions  serieuses,  que  le  patient  est  oblige  d'endurer 
sans  autre  chose  pour  apaiser  son  mal  qu'une  ciga- 
rette. 


Un  des  officiers  du  corps  medical  avec  les 
"Premiers  Canadiens  en  France"  fut  le  Colonel  P. 
McKelvey  Bell,  et  dans  un  article  sous  le  titre  ci- 
dessus,  il  fait  les  observations  suivantes  sur  l'usage 
du  tabac: 

"Pour  le  garcon  au  front  la  cigarette  est  la  pa- 
nacee  de  toutes  les  maladies.  J'ai  vu  des  hommes 
mourir  la  cigarette  aux  levres,  une  derniere  faveur 
qu'ils  avaient  demandee  avant  de  mourir.  Si  le  sol- 
dat  souffre,  il  fume  pour  se  reconforter;  s'il  est 
agite,  il  fume  pour  se  calmer;  lorsqu'il  recoit  de 
bonnes  nouvelles,  il  fume  pour  se  rejouir;  si  les 
nouvelles  sont  mauvaises,  il  fume  pour  se  consoler; 
s'il  est  bien,  il  fume;  s'il  est  malade,  il  fume. 
Bonnes  ou  mauvaises  nouvelles,  bien  ou  mal,  il 
fume  toujours. 

L'officier  commandant  du  13eme  Bataillon  - 
qui  formait  une  partie  du  Premier  Contingent  Ca- 
nadien —  racontant  ses  experiences  dit  que  le  ta- 
bac etait  grandement  apprecie  par  ses  hommes,  et 
il  appuya  ses  differentes  remarques  d'anecdotes 
sur  le  champ  de  bataille,  demontrant  que  les  der- 
niers  moments  des  hommes  etaient  rendus  plus 
doux  par  la  cigarette.  C'etait  un  reel  confort  pour 
tous  les  hommes,  malgre  que  dans  plusieurs  cas  ils 
ne  vecurent  pas  longtemps  pour  en  jouir.  Le  tabac 
avait  une  valeur  reelle  pour  les  hommes  qui  fai- 
saient  face  aux  intemperies  de  la  campagne. 

Les  Fonds  de  Tabac  au  Canada 

Pour  les  planteurs  de  tabac  et  les  manufactu- 
riers,  soit  aux  Etats-Unis  ou  au  Canada,  c'est  une 
gloire  pour  eux  de  penser  que  le  tabac  fut  d'un  aus- 
si  grande  aide  aux  soldats  durant  la  guerre.  Au  Ca- 
nada, on  comprit  tout  de  suite  que  les  cigarettes 
et  le  tabac  a  fumer  etaient  les  cadeaux  les  plus  ap- 
precies  par  les  soldats  la-bas,  et  il  en  resulta  que 
des  Fonds  de  Tabac  furent  etablis  par  plusieurs 
journaux,  et  Ton  obtint  de  nombreuses  souscrip- 
tions.  On  dit  qu'aucun  Fonds  de  Tabac,  sur  ce  con- 
tinent, n'eut  une  aussi  longue  periode  d'activite 
que  celui  qui  fut  etabli  par  un  journal  de  Montreal 
par  lequel  25,000,000  de  cigarettes  et  500,000  pa- 
quets  de  tabac  a  fumer  aussi  bien  qu'une  grande 
quantite  de  tabac  a  fumer  en  palettes  et  de  tabac  a 
chiquer,  des  pipes  et  blagues,  des  allumettes,  fu- 
rent envoyes  aux  soldats  au  front. 

Ce  fonds  fut  en  operation  pres  de  quatre  ans. 
Les  soldats  preferaient  naturellement  avoir  les  mar 
ques  de  cigarettes  et  de  tabac  auxquelles  ils  etaienl 
habitues  chez  eux,  et  peu  apres  que  ce  Fonds  de ( 
Tabac  fut  etabli,  l'lmperial  Tobacco  Company  of 
Canada  Limited  —  manufacturiers  des  marques  les 
plus  populaires  —  furent  pries  d'expedier  ces  mar 
ques  outre  mer.  Les  quartiers  generaux  de  cette 
Compagnie  sont  a  Montreal  ou  sont  sises  leurs, 
manufactures,  et  ils  sont  les  plus  grandes  manu- 
facturiers de  tabac  au  Canada. 
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L'Imperial  Tobacco  Company  of  Canada  Limi- 
I  ne  se  contenta  pas  d'expedier  ce  materiel  a  un 
ix  tres  reduit,  mais  donna  meme  une  souscription 
bdomadaire  pour  ce  Fonds. 

Bien  en  Vue  dans  le  Commerce  du  Tabac 

Si  on  demandait  a  quelqu'un  qui  est  au  courant 

ce   qui   se   passe  dans  les  cercles  commerciaux 

mdiens  quel  est  celui  qui  a  fait  le  plus  pour  de- 

opper  le   commerce   du   tabac  au  Canada,  il  re- 

ldrait:  Sir  Mortimer  B.  Davis.      II  est  president 

l'lmperial  Tobacco  Company  of  Canada  Limited 

a  depuis  plusieurs  annees   pris   une   part   active 

is  ses  affaires  et  celles  de  ses  predecesseurs. 

UN  Record  en  Temps  de  Guerre 

L'Imperial  Tobacco  Company  of  Canada  Limi- 

a  etabli  un  record  en  temps  de  guerre  dont  tout 

bloye  de  cette  maison  a  raison  d'etre  orgueilleux. 

.nployee  de  la  manufacture  faisait  sa  part  en  ai- 

Lt   a  fabriquer  les   materiaux  essentiels  pour  la 

rre,  car  le  soldat  individuel  avait  besoin  de  ci- 

ettes  aussi  bien  que  l'artillerie  avait  besoin  d'o- 

ij,  et  le  plus  humble  travailleur  de  cette  manufac- 

ij  faisait  de  l'ouvrage  de  guerre  aussi  loyalement 

l  les  employes  dans  les  fabriques  de  munitions. 

Quant  au  service  actif  au  front,  les  hommes 
l  personnel  de  l'lmperial  Tobacco  qui  s'enrolerent 
i  it  bonne  figure;  le  tableau  d'honneur  inontre 
caffet  qu'au-dela  de  250  de  ses  employes  s'enro- 


lerent pour  le  service  d'outre-mer.  Durant  la  pe- 
riode  de  la  guerre  les  hommes  maries  recurent 
leurs  pleins  salaires  de  la  Compagnie,  et  les  celiba- 
taires  la  moitie  de  leurs  salaires.  Lorsque  la  guer- 
re cessa  tous  ceux  qui  retournerent  au  Canada  fu- 
rent  reinstalled  dans  l'emploi  de  la  Compagnie  aus- 
si vite  qu'ils  purent  recevoir  leurs  decharges  des 
autori.es  militaires. 

Parmi  les  records  individuels  etablis  par  les 
employes  de  l'lmperial  Tobacco  Company,  nous  ci- 
tons  le  soldat  J.  F.  Young,  fut  appele  au  Palais  de 
Buckingham  en  Avril  dernier,  et  fut  decore  par  le 
Roi  George  de  la  Croix  Victoria.  L'on  sait  que  la 
Croix  Victoria  est  le  plus  grand  honneur  confere  au 
soldat  pour  son  intrepidite  sur  le  champ  de  ba,aille. 
Dans  le  rapport  officiel  au  sujet  de  la  recompense 
du  soldat  Young,  on  cite  le  fait  suivant  "pour  bra- 
voure  et  devouement  au  devoir  dans  l'attaque  de 
Dury  secteur  d'Arras,  le  2  Septembre,  1918,  agis- 
sant  comme  brancardier,  affilie  a  la  Compagnie  'D' 
du  87  erne  Bataillon,  Regiment  de  Quebec." 

Comme  gage  de  leur  appreciation  l'lmperial 
Tobacco  Company  a  presente  au  Soldat  Young  un 
Bon  de  la  Victoire  de  $1,000." 

"Un  autre  employe  de  l'lmperial  Tobacco 
Company  est  le  Lt-Colonel  Henri  DesRosiers  qui 
s'enrola  comme  subalterne  et  revint  comme  Colo- 
nel a  la  tete  du_22me  Bataillon.  —  le  fameux  lvgi- 
(a  suivre  a  la  page  43) 


PURE  HAVANA  FILbEpE 

■•J  .<      Ji< 

^OOKE  '- 


De  Plus 
Gros  Profits 


orsque  vos  clients  achetent  des  cigares,  ils  veulent  avoir  une  veritable  valeur.       Leur  clientele 
ontinuelle,  voila  ce  qui  compte  et  le  marchand  qui  recommande  et  vend  le 
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e  fait  des  clients  dont  les  achats  de  chaque  jour  augmentent    continuellement    son    compte    de 
!>anque. 

fhe  Sherbrooke  Cigar  Co.,   Limited 

Sherbrooke,  Que. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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ACHETEZ  le  Tabac  de  Macdonald  en  boites  scellees  de  dix  livres.  II  y  a  quatre  palettes  de  plus 
dans  chaque  boite  de  Brier  et  de  Prince  of  Wales.  Cela  donne  au  detaillant  un  profit  additionnel 
de  50c  a  80c. 


TABAC  A  CHIQUER  EN  PALETTE 


TABAC  A  FUMER  EN  PALETTE 


Prince  of  Wales 

fl    BFiS 

Brier 

Crown 

m    urns 

Index 

Black  Rod  (torquette) 

y&r 

British  Consols 

Napoleon 

Marque   de   fah  iq\ie 
enregistree 

Agents  des  ventes: 


Nouvelle-Ecosse— Pyke   Bros.,   Halifax. 
Nouviau-l'.iunswick — Schofield  &   Beer.  St. 
Kingston— D.  Stewart  Robertson   &  Sons. 
Ottawa — P.   Stewart  Robertson   &   Suns. 
Toronto— D.  Stewart  Robertson  &  Sons. 


John. 


Hamilton — Alfred    Powis   &    Son. 

London — 1>.  C.  Hai  nah. 

Manitoba    et    Nord-Oue-str-The    W.     L.    Mackenzie    &    Co. 

Winnipeg. 
Coiombie-Anglaise — George  A.   Stone,  Vancouver. 
Quebec — H.  C.  Fortier.  Montreal. 


W.   C.   MACDONALD   REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 
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TABACS-CIGARES— CIGARETTES 


NOS  PRIX  COURANTS 


arques  speciales  de  marchandise*  dont  les  maisons,  indiquess  en  caracteres  noirs,  ont   I'agence  ou   la   representation   dl- 
recte  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufacturer^    elles-memes  —   Les   prix   indiques   le  sont  d'apres 
les  derniers  renseignements  fournfs   par  les  agents  ou  les  manufacturiers. 


IPERIAL       TOBACCO       COMPANY 
OF   CANADA,    LIMITED 

CIGARETTES 

Boites  Prix  Prix 
de       par    par 
boite  1,000 

Dria  en  boites  de  G— 600  $7.20  $12.00 
uquet,  en  boites  de 

—600    7.20    12.00 

eet      Sixteen.      en 

>oites  de  6 —600    

rby,  en  boites  de  6—600    7.20    12.00 
1    Gold,    en    boites 

le  6 —600    

Inea  Gold,   en  bol- 
es  de   10    —500    7.00    14.00 

yer's  Navy  Cut, 

n  boites  de   10    ..—500    7.00    14.00 

n  boites   de   20    .  .—500    

n    boites    en    fer- 
lanc   de    50    . .     . .—  50      .70    14.00 
n    boites    en    fer- 
lanc  de   100    ..    ..—100    1.40    14.00 
eet      Caporal,      en 
loltes    de   10    ..     ..—500    7.00    14.00 
n    boites    en    fef- 
lanc   de    50    . .     . .—  .50      .70    14.00 
Chum,  en  boites 

e    10 —500    7.00    14.00 

d  Crest,  en  boites 

e    20 —500    6.25    12.50 

s    Greys,     en     pa- 
llets   de    20    . .     .  .—200    3.30    16.00 
n  paquets  de  20..  —  ...    8.00    16.00 
F  inia,     en     paquets 

letalliques     de     20—200    2.90    14.50 
R  hmond        Straight 
ut,  No  1  —  Bouts 
ii    liege    ou    unis, 
i  boites   de   10    ..—200    3.30    16.50 
i    boites    en    car- 

m  de  20 —200    3.30    16.50 

i    boites    en    fer- 

anc   de    50    . .     .  .—  50      .83    16.50 

ibash     —     forme 

/ale,      bouts      en 

age   —   en   boites 

i  10 —250    4.13    16.50 

Cro  —  avec  fume- 
garettes  en  car- 
n  —  en  boites  de 

■ —500    8.00    16.00 

Z( :  —  avec  fume-ci- 

irettes    en    carton 

en  boites  de  10.  .—250    5.00    20.00 

1  san  —  bouts     en 

>ge   —   en    boites 

10 —500    7.00    14.00 

M  ca  —  bouts    unis 

en   boites  de   10—500    7.00    14.00 
■*!  m  —  bouts   unis 

en  boites   de   10—500    7.00    14.00 
>Ji  m  —  bouts      en 
ge  —  en     boites 

10 —500    7.00    14.00 

H;  e   Park   —   bouts 
is   —  en     boites 

10 —100    1.90    19.00 

boites    en    fer- 
ine de  100    . .    .  .—100    1.90    19.00 


Murad   —  bouts   unis 

—  en  boites  de   10—250    4.76    19.00 
en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 
en    boites    en    fer- 
blanc  de   100   ..    ..—100    1.90    19.00 
Mogul    —   bouts    unis 

—  en   boites  de   10—250    4.75    19.00 
en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    . .     . .—  50      .95    19.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  1.90  19.00 
Mogul    —    bouts    en 

liege* —   en   boites 

de    10 —250    4  75    19.00 

en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  1.90  19.00 
Dardanelles  —  en  boi- 
tes de   10  —  bouts 

en  liege    (ovales) .  .—250    4.75    19.00 

bouts        argentSs 

(ovales)     —250    4.75    19.00 

bouts  unis  (ovales)— 250  4.75  19.00 
Yildiz      Magnums    — 

bouts     dorSs  —  en 

boites  de   10    ..    ..—250    7.50    30.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100  . .  .  .—100  3.00  30.00 
Yildiz      Magnums    — 

bouts     en     liege  — 

en   boites  de   10    .  .—250    7.50    30.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  3.00  30.00 
Yildiz      Magnums    — 

bouts       unis   —   en 

boites  de  10  . .  .  .—250  7.50  30.00 
Imperial      F  1  e  u  r  — 

bouts     dorSs  —  en 

boites   de   10    . .    .  .—250    6.25    25.00 

en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    ..     ..—  50    1.25    25.00 

en    boites    en    fer- 

blanc    de —100    2.50    25.00 

Pall    Mall,    Originales 

— bouts    en    liege — 

en   boites   de   10    .  .—250    6.00    24.00 

en   boites  de  20    .  .—200    4.80    24.00 

en     boites     ouatSes 

de  50 —  50    1.20    24.00 

en     boites     ouatSes 

de  100 —100    2.40    24.00 

Pall    Mall,    Originales 

—  bouts  unis  —  en 

boites   plates  de  10—100    2.40    24.00 

en     boites     ouatSes 

de   100 —100    2.40    24.00 

Pall      Mall.       format 

royal  —  bouts     en 

liege   —   en    boites 

ouatSes  de  10  ..    ..—100    3.20    32.00 

en     boites     ouatSes 

de    50 —  50    1.60    32.00 

de   100 —100    3.20    32.00 

Egyptian    Deities,    No 

3  —  bouts  unis  — 

en     boites      plates 

de   10 —100    2.40    24.00 

Egyption   Deities,   No 

3  —  bouts  en  liege 

—  en  boites  de  10—100   2.40   24.Q<\ 


Maspero,  No  22  — 
(ovales)  —  en  boi- 
tes de   10    —250    4.75    19.00 

en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 

en    boites    en     fer- 

blanc  de   100    ..    ..—100    1.90    19.00 

No  31,  (ovales)  —  en 
boites    de   10    ..    ..—250    4.75    19.00 
en    boites    en    fer- 
blanc    de    50    ..    ..—  50      .95    19.00 
en    boites     en    fer- 
blanc  de  100    . .    .  .—100    1.90    19.00 

Maspero,  No  39,  (ron- 
des)   —  en     boites 

de  10 —100    3.20    32.00 

en    boites    en     fer- 

blanc    de    50    . .     . .—  50    1.60    32.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de   100    . .    .  .—100    3.20    32.00 

No  41,  (rondes)  —  en 
boites   de   10    . .    .  .—100    4.00    40.00 
en    boites     en     fer- 
blanc   de    50    . .     . .—  50    2.00    40.00 
en    boites    en     fer- 
blanc  de   100    . .    .  .—100    4.00    40.00 

Three     Castles  —  en 
boites   en    fer-blanc 
(Stanches    de    50    ..—  50    1.20    24.00 
en    boites    en    fer- 
blanc    dScorees    de 

100 —100    2.40    24.00 

en   cartons  de  10..— 100    2.40    24.00 

Gold  Flake  —  en  boi- 
tes     en      fer-blanc 
Stanches    de    50    . .—  50    1.05    21.00 
en  paquets  de  10.  .—500  10.50    21.00 
en   boites  de   10    ..—500  10.50    21.00 

Capstan,  (douces)  — 
en  boites  en  fer- 
blanc    Stanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons  de   10.  .—500 10.50    21.00 
en    cartons    de     10 
avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Capstan  (moyennes) 
en  boites  en  fer- 
blanc    Stanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons  de   10.  .—500  10.50    21.00 
en    cartons    de     10 
avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Wild  Woodbine  —  en 

paquets     de     10   .  .—500    8.00    16.00 

Otto  de  Rose  —  en 
boites   de   10    . .    .  .—500  10.50    21.00 

Petits  Cigares  Colum- 
bia,    en    boites     de 

10 —100    2.00    20.00 

en  boites  de   10    .  .—200    4.00    20.00 

Prix  sujets  a  changements  sans 
avis. 

Toutes  commandes  sujettes  a  l'ac- 
ceptation  du  Bureau  de  Montreal  et 
aux  autres  prix  en  cours  au  jour  de 
1'envoi. 
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PETITS    CIGARES 


Boites 
de 

New  Light  —  en  pa- 
quets   de    10    .  .     .  .—200 

Sub     Rosa      Cigarros 
—en  boites  de  10..— 500 

Vice   Roy   —   en    boi- 
te    de    10 —500 

Le  Roy — en  boites  de 
10 —200 

Recruits  —  en  boites 
en  bois  de  50   . .    . . —  50 

Columbia  —  en     boi- 
tes  de   10 —200 

Bunty  —   en    paquets 

de  2 —100 

en  paquets  de  4    . . — 100 

Empire  —  en     boites 
de  10 —100 

Royal  Club  —  en  pa- 
quets de  5 — 100 

Florodora  —  en     pa- 
quets de  3 —100 


Prix 

par 
boite 

53.20 

8.00 

8.00 

3.20 

1.00 

4.00 

2.00 
2.00 

2.80 

3.20 

3.00 


Prix 
par 

1,000 

$16.00 

16.00 

16.00 

16.00 

20.00 

20.00 

20.00 
20.00 

28.00 

32.00 

30.00 


TABACS    A    FUMER    COUPES 


La  livre 

Seal  of- North  Carolina  — 
boites  en  fer-blanc,   %  livre..   $1.75 
poches  1/7,  boites  de.  5  livres     1.65 

Old  chum — 
boites  en  fer-blanc,  %  livre..     1.60 
boites    en     fer-blanc     1    livre, 

cartons   de   3   livres 1.60 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres       1.44 

sacs  1/7,  boites  de  5  livres..     1.65 

Puritan  Cut  Plug — 
boites  en  fer-blanc  %  livre  ..     1.60 

Meerschaum — 
paquets   1/12,   boites   de   5  li- 
vres         1.44 

poches  1/7,  boites  de  5  livres     1.65 

Piccadilly  London  Smoking  Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
paquets     1/9    livre,    en    feuil- 

lets  metalliques 2.15 

boites   en  fer-blanc  %   livre..     2.15 

Coronet    Smoking    Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  1/5  livres     2.15 
boites    en   fer-blanc    1/9    livre     2.15 

West  End  Mixture- 
en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 

Bull   Durham — 

sacs  1/9,  cartons   de  5  livres     1.80 
sacs  1/15,  cartons  de  5  livres     1.80 

Unique— 

paquets   1/15,   boites   de    5   li- 
vres       1.20 

paquets  1  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1  ■  20 

paquets  %  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1.20 

Duke's   Mixture    (Granulated) — 

sacs  1/13,  cartons  de  5  livres     1.60 

Pure  Perique — 
boites  en  fer-blanc  %  livre..     2.60 
boites  en  fer-blanc   %  livre . .     2.60 

Repeater — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  1/9,  boites 

de  2  livres 1.75 

boites    en    fer-blanc    %    livre, 
boites  de  2  livres 1.60 

Snap — 
paquets  1/13,  boites  de  2  liv.     1.05 

Old  Virginia — 
boites  en  fer-blanc   %  livre .  .     1.40 
paquets  1/15,  boites  de  5  liv.     1.20 
paquets  1   livre,   boites   de    5 
livres 1 .  20 


paquets  V2   livre,  boites  de   5 

livres 1.20 

Social  Mixture — 
paquets  1/12,  boites  de  2  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  %  livre  ..     1.60 
Red  Mixture — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 
St-L6ger    (Sliced)  — 
boites  en  fer-blanc  1/8,  carton 

1  JSvre 1 .  85 

Calabash    Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre     2.15 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 
1/9  livre  (empaquete"  en  feuil- 

les    metalliques)     2.15 

TABACS    A    CIGARETTES 

La  livre 
B.    C.   No   1 — paquets   1/15,   boi- 
tes de  2  livres $1.80 

Southern   Straight  Cut — paquets 

1/15,   boites   de   2  livres    ..     1.80 
Sweet  Caporal  —  paquets  1/15, 

boites   de  2  livres 1.S0 

Ali-Baba — paquets    1/15,    boites 

de  2  livres 1.80 

Tono  Sama — boites  en  fer-blanc 

y2   livre,  boites  de   2  livres.*.     1.60 
TABAC    COUPE 
Brahadi's    Celebrated    Mild    and    Best 
No  1,   Guard's   Mixture 

La  livre 

boites   en  fer-blanc  1/8  livre  ..   $2.40 

boites  en  fer-blanc  1/4  livre   ..     2.40 

boites    en   fer-blanc    %   livre    . .     2.40 

boites  en  fer-blanc  de  1  livre  ..     2.40 

Brahadi's  old  Leaf  No  2,  Guard's 

Mixture 

boites  en  fer-blanc  1/8  livre   ..   $2.00 

boites   en   fer-blanc    %    livre    ..     2.00 

boites   en   fer-blanc    %    livre    ..     2.00 

boites  en  fer-blanc  de  1  livre..     2.00 

TABACS    IMPORTES    A    FUMER    DE 

WILLS 

La  livre 

Capstan  Mixture $2.55 

Capstan  Navy  Cut 2.55 

Traveller 2.55 

Westward  Ho  Mixture 2.60 

Black    Cut    Cavendish 2.50 

Gold   Flake 2.85 

Liverpool   Irish   Twist 2.10 

Superfine    Shag 2.60 

Old  Friend  Shag 2.50 

Sweet  Chestnut 3.00 

TABAC   A    CIGARETTES    DE    WILLS 

La  livre 

Three    Castles $2.90 

TABAC   A    FUMER    PLAYER 

La  livre 

Navy  Cut $2.90 

TABACS    IMPORTES 

La  livre 

Navy    Mixture $2.90 

TABACS    A    CIGARETTES     PLAYER 

Navy  Cut $2.90 

TABAC    A    FUMER    DE     RICHMOND 
CAVENDISH 

Pioneer $2.75 

TABACS    A     FUMER     DE    LAMBERT 
&    BUTLER 

Lob  Cabin $2.85 

Warlock 2.50 

Varsity  Mixture 2.75 

Garrick  Mixture 3.00 

Frontier  Mixture 2.85 

Waverly  Mixture 2.70 

May  Blossom 3.00 

TABAC    DE    MACDONALD 

Cut   Golden   Bar $2.65 

TABAC  A  FUMER  DE  F.  &  J.  SMITH 

Glasgow  Mixture   .. $2.70 

TABAC  A   FUMER   DE  J.  &  F.   BELL 
Three  Nuns $3 .  60 


TABAC    D'OGDEN 

St.  Bruno $2.55 

St.  Julien 2.60 

TABACS    A   FUMER    DE    LA   CIE 

WESTMINSTER 

(en  cartons  de  1  livre) 

Westminster   Sliced  Plug    ..    ..  $2.55 

TABACS     A      FUMER     AMERICAINS 

La  livre 

Pride    of    Virginia $3.00 

Olxl   English   Curve   Cut 2.85 

Peerless 1.90 

Union  Leader 1.75 

Tuxedo    Granulated    Plug    ..     ..  2.15 

Velvet 1.90 

Lucky  Strike 2.85 

Lucky   Strike    (Roll  Cut)    .  .    . .  2.85 

Rose  Leaf   (Fine   Cut  Chewing)  2.20 

Westover  (Plug) 1.80 

TABACS    AMERICAINS    EN    PALET 
TE,    A    CHIQUER 

La  livre 

Battle  Axe $1.85 

Piper  Heldsieck 1.85 

Horseshoe l.j 

Star 1.6O 

Spear  Head 1. 

Climax 1.85 

TABAC    A    PRISER 


National  Tobacco   Co., 


Limited 
La  livre 
$1.95 
1.95 


Copenhague,  par  8  de  boites 
Horseshoe,  par  8  de  boites  . . 
TABAC    COUPE 

La  livre 

Forest  and   Stream $1.44 

Great  West 1.30 

Master  Workman 1.12 

TABAC   A  CHIQUER    NOIR 

La  livre 

Black  Watch $1.20 

Club 1.00 

Currency 1.00 

Currency  (Bars) 1.00 

Old   Fox   (Plug  2x3)    ..    ....     1.00 

TRESSES 

Favorite $1.15 

MicMac 1 


Lisle   de  Prix  des  Tabacs  Haches 

-DE- 

La  Cie  de  Tabac  Montcalm, 

JOLIETTE,  P.  Q. 

Ces  prix  sont  sujets  a.  changements,' 
suivant  la  hausse  ou  la  baisse  des  prlx 
du  marchS. 
22ieme  Extra  en  paquets  de  1-14.  $1.15 

en   1/4  en   i/2  et  en   lb 1-10 

Quesnel  en  paquet  de  1-14  ....     105 

en   1/4  en   </2  et  en   lb 100 

Rouge  et  Quesnel  en  pqt  de  1-14.    1.00 

en   1/4  en   '/2  et  en   lb 0.95 

Parfum    d'ltalie    en    pqt    de    1-14.    1.05 

en   1/4  en   J/2  et  en   lb 100 

Havane  doux  en    paquet  de  1-12.    0.85 

en    i/4  en   i/2  et  en   lb 0.80 

Rouge  en    paquet   de   1-12    ....     0.85 

en   1/4  en   i/2  et  en   lb 0.80 

Special  en  paquet  de  1-16,  1/4,  J£ 

et  en  lb 0.65 

Twists   (torquettes)   en  1-13  .    .   .     1.00 

Rolls  en  1-5  et  en  1-8 1.00 

Tous  ces  tabacs  sont  vendus  stride- 
ment  NET  a  30  jours,  ou  5%  a  15  Jours 
de  la  date  de  I'expfedltlon.  F.  O.  B. 
Joliette  par  Express. 

Tout  paquet  ou  boite  dont  le  timbre 
du  gouvernement  sera  d€teriore,  en 
cas  de  retour  de  cette  marchandise,  le 
coflt  de  ce  timbre  sera  charge  au  client 
car  il  sera  d'aucune  valeur  pour  nou* 
Demandez  nos  listes  de  prix  de  taT" 
en  feuilles  et  cigares. 
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LE  COMMERCE  DU  TABAC  AU  CANADA 


(suite  de  la  page  39) 

tit  Canadien-Francais  —  pour  services  rendus, 
lui  discerna  la  medaille  de  l'ordre  de  service  dis- 
;ue  (D.S.O.)" 

L'Experience  Americaine 

Revenant  sur  le  sujet  du  tabac  pour  les  trou- 

,  il  est  interessant  de  constater  que  lorsque  les 

ts-Unis   declarerent  la   guerre   la   necessite   de 

rnir  du  tabac  aux  troupes  pleinement  connue. 

Janvier  1918  a  Mars  1918,  l'Oncle  Sam  a  acbete 

r  $56,000,000  de  piastres  de  tabac,  cigares  et  ci- 

sttes  pour  ses  troupes  d'outremer.     Le  rapport 

3iel  sur  la  situation  du  tabac  aux  forces  expedi- 

naires  Americaines  soumise  a  Preston  Herbert, 

E  de  la  Division  de  ravitaillement,  section  du  ta- 

est  significatif  car  il  reeommande  l'usage  du 

ic    aussi    empbatiquement    que    les    Canadiens 

ot  l'opinion  est  citee  dans  cet  article.    M.  Herbert 

fut  en  France  a  la  demande  du  Gouvernement 

b  Etats-Unis,    et   son  rapport  contient   les    faits 

ants :  # 

"Nonobstant  les  rumeurs  que  firent  circuler  les 

rsaires  mal  informes  du  tabac,  il  n'y  eut  aucun 

ime  dont  la  sante  fut  affectee  par  l'usage  du  ta- 

durant  laguerre.     J'ai  visite   les   plus  grands 

taux  de  France  et  eut  l'occasion  de  converser 

3  les  gardes-malades  et  les  medecins  qui  etaient 

lidiennement   en  contact  avec  toutes  sortes  de 

Les  medecins  et  les  gardes-malades  etaient 

iiimes  a  declarer  que  le  tabac  avait  joue   un 

^id  role  dans  la  guerre  et  avait  ete  d'un  confort 

i  pareil  pour  le  plus  grand  benefice  de  tous  les 

mes.    J'ai  calcule  que  le  pourcentage  des  sol- 

qui  firent  usage  de  tabac  sous  une  forme  quel- 

lue  etait  de  quatre-vingt-quinze  pour  cent." 

Ce  que  revelent  les  chiffres 

La  proportion  de  ceux  qui  firent  usage  de  ta- 

II  par  mi  les   soldats  Canadiens   etait   sans   doute 

Me  a  l'armee  Americaine.    Les  Canadiens  de  re- 

du  front  fument  autant  que  lorsqu'ils  etaient 

les  tranchees.    Des  raports  recents  du  Revenu 

I  Interieur  indiquent  une  augmentation  satisfai- 

■e   d'apres  le    Gouvernement    Canadien.      Une 

i  grande  consommation  de  tabac  et  de  cigaret- 

it  due,  dit-on,  au  rapatriement  des  soldats. 

Le  fait  que  le  Canada  a  double  ses  achats  de 

aux  Etats-Unis  durant  neuf  mois  de  la  der- 

;nnee  fiscale   des    Etats-Unis    confirme  ceci. 

•  exportations  americaines  au   Canada  se   chif- 

a  18,147,174  livres  de  tabac  durant  cette  pe- 

comparees  a   9,037,167  livres  pour  les  neuf 

correspondants  de  1'annSe  precedente. 

L'avenir  du  Canada 

"C'est  le  siecle  du  Canada"  tel  est  l'opinion 
primait  feu  Sir  Wilfrid  Laurier,  pendant  plu- 


o 


sieurs  annees  Premier  Ministre  de  la  Puissance, 
etant  pleinement  convaincu  que  le  Canada  eton- 
nerait  le  monde  entier  par  ses  progres  durant  le 
vingtieme  siecle  et  egalerait  le  record  des  Etats- 
Etats-Unis  pour  le  dix-neuvieme  siecle.  Meme  par- 
mi  les  documents  en  possession  du  Gouvernement 
nous  trouvons  la  meme  conviction,  car  le  dernier 
numero  du  "LIVRE  BLEU"  voici  ce  qui  est  dit: 

"Puisque  le  progres  des  cinquante  dernieres 
annees  a  ete  si  remarquable  n'y  a-t-il  pas  raison 
d'anticiper  encore  de  meilleurs  resultats  pour  les 
cinquante  prochaines  annees?  Le  sentier  du  pro- 
gres au  Canada  est  aussi  ouvert  qu'il  l'etait  il  y  a 
cinquante  ans;  les  ressources  naturelles  de  la 
Puissance  ont  a  peine  ete  touchees.  En  population, 
en  production,  en  manufactures,  en  commerce  et 
en  finance,  etc.,  le  Canada  devrait  au  moins  egaler 
sin  on  depasser,  son  record  brillant  des  derniers  cin- 
quante ans  ecoules." 


LES  DEPOTS  D'EPARGNE 


La  population  du  Canada  jouit  d'une  prospe- 
iite  que  les  plus  optimistea  n'eussent  pas  ose  pre- 
dire,  pendant  la  guerre.  Nous  en  avons  la  preuve 
dans  l'etat  des  banques  canadiennes,  pour  le  mois 
d'aout,  lequel  accuse  une  encaisse  de  $1,196,632,931. 
dass  les  banques  d'epargne,  soit  une  augmentation 
de  $181,921,066.  sur  la  periode  correspondante  de 
l'exercice  1918. 

Ce  resultat  est  d,'autant  plus  remarquable 
<iu  une  cres  forte  partie  des  epargnes  du  peuple 
canadien  fut  convertie  en  obligations  de  la  Victoire, 
lors  de  remission  de  l'Emprunt  de  1918,  qui  absorba 
plus  de  $600,000,000. 

Est-il  besoin  de  demontrer  aux  epargnants 
['importance  qu'il  y  a  pour  eux  de  souscrire  a  l'Em- 
prunt de  la  Victoire  1919?  Le  total  de  leurs  de- 
pots d'epargne  equivaut  a  pres  de  quatre  fois  le 
montant  requis  pour  assurer  la  continuation  de  la 
prosperity  actuelle. 


ETAT  DES  BANQUES  POUR  OCfOBRE 


Les  compensations  des  banques  de  Montreal 
pour  octobre  sont  de  $630,794,792.  C'est  un  nou- 
\<\i  .  record  et  une  augmentation  de  33.68  p.  c.  par 
rapj  ort  a  octobre  Ll»19  qi'i  constituait  eependant  un 
r?cord. 

Pour  les  prinoipaux  centres  de  roues'  du  Cana- 
da, les  compensation:-!  pour  octobre  se  pcesontent 
comme  suit: 

Winnipeg,  $300,069,261;  Vancouver,  $66,791,- 
366;  Edmonton,  $24,454,704;  Regina,  $26,801,665; 
Victoria.  $11,860,501;  Saskatoon,  $11,294,553: 
Moose  Jaw,  $9,451,541;  Brandon,  $4,525,113;  Fort 
William,  $4,800,392;  Medicine  Hat,  $2,844,583;  New- 
Westminster,  $2,998,233. 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


de 


Mercredi    soir,   le   5   novembre,   1919. 

Une  hausse  de  deux  centins  a  ete 
enregistree  sur  le  beurre  et  les  ten- 
dances portent  vers  une  autre  aug- 
mentation de  prix.  Les  oeufs,  aussi, 
ont  monte  d'un  a  deux  centins  la  dou- 
zaine.  Le  fromage  nouveau  a  monte, 
en  certains  quartiers,  d'un  demi-cen- 
tin.  Le  saindoux  a  monte  d'un  cen- 
tin  et  la  graisse  vegetale  d'un  demi- 
centin.  Les  pores  ont  baisse  d'un  de- 
mi-cenftin  sur  la  base  de  la  semaine 
derniere.  Le  commerce  est  assez 
actif. 

LEGER    DECLIN    SUR    LES    PORCS; 
LE     BETAIL    SE     MAINTIENT. 

Viandes  fratches.  —  Le  marche  des 
pores  a  ete  tres  irregulier,  bien  que 
la  base  de  prix  locale  ait  ete  moins 
affectee  que  celle  des  marches  exte- 
rieurs.  Les  prix  payes  pour  les  lots 
choisis  ici  ont  varie  entre  $17.50  et 
$18  le   quintal. 

Nous  cotons: 

Pores   vivants    .    .    . 

Pores   prepares — 
Tu4s  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 

Truies    (pesantes)     .     . 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore 

Gigot  de  pore  (trimm.6) 
Longes  (trimmers)  .  . 
Longes  (non  trimmers) 

Cotes,  Spare 

Epaules  (trimmers)  .  . 
Saucisse  de  pore  (pure) 
Saucisse  de  ferme  .   .   . 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 
Quartiers   derriere    .    . 
Quartiers  devant    .    .    . 

Longes    

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 

Hanches 0.22 

(Vaches) — 
Quartiers  derriere  ....     0  20     0.22 
Quartiers  devant   ....     0.12     0.13 

Longes 0.27 

Cotes 0.22 

Chucks 0.11 

Hanches 0.18 

Veaux  (suivant  quality   .     0.22     0.28 

"  pmix     30-40    lbs.    (en- 
tiers),  la  lb 0.23 

Mouton 0.16 

LES     VIANDES     PREPAREES     SE 
VENDENT    BIEN 
Viandes    preparees. —  Avec    une    as- 
sez bonne  demande  ert  presque  pas  de 
changement   dans  la    base   du   marche, 
les     approvisionnements     de     viandes 
preparees  sont  suffisants. 
Nous  cotons: 

Viandes  preparees — 
Jambons: 

Medium,  funics,  la  lb — 
(Poids)  12-14  lbs   .    .    .    . 


.   17.50 

18.00 

s 

27.00 

.   23.50 

25.00 

0.33 

0.37 

0.37 

•            .  .  •   * 

0.33 

0.25 

0.29 

0.25 

0.18 

.      0.24 

0.25 

.     0.14 

0.15 

0.35 

14-20 

20-25 

25-35 

Plus  de  35  lbs    

Bacon — 

Dejeuner,  la  lb.   (suivant 
quality) 

Windsor 

Cottage  rolls 

Jambon  Picnic 

Pore  en  baril — 

Canadian   short   cut     (lb.) 
morceaux  30-40   .... 

Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 
ceaux 40-50 

Pore,  lourd    (baril)    .    ,    . 

Boeuf  (plate) 

Boeuf,  (mess) 

Pore  engraisse  aux  feves 


0.37 
0.35 
0.29 
0.27 


0.43 


0.52 
....  0.51 
....  0.34 
0.25     0.27 


•.31 


54.00 

56.00 
47.00 
32.00 
28.00 
48.00 

LES  VIANDES  CUITES  EN  BONNE 
DEMANDE 

Viandes  cuites. —  II  y  a  une  tres 
bonne  demande  pour  les  jambons 
cuits,  la  langue,  etc,  et  les  prix  n'ont 
pas   subi   de   changements   importants. 

Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.13$ 

Langue  de  boeuf  en  gelee,  choix  0.59 

Langue  de  pore  en  gel6e   .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.   .    .    .  0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  rotis 0.57 

Jambons,  cuits 0.56 

Epaules,  roties 0.45 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pat6s  de  pore   (douz.)    ....  0.80 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15  0.19 

LE     SAINDOUX     MONTE     D'UN 
CENTIN 

Saindoux.  —  Certaines  maisons  ont 
monte  d'un  centin  le  prix  de  leur 
saindoux,  et  il  y  a  un  affermissement 
general  du  ton  qui  pourrait  se  main- 
tenir   pendant    une   semaine    ou    deux. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .   .  0.31$  0.32 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb.   .    .     0.32  0.32J 

Seaux,   20   lbs,  la  lb.    .    .  0.32£  0.32* 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb.  .    .  0.34  0.35 

LE  TON  EST  PLUS  FERME  POUR 
LA  GRAISSE  VEGETALE. 

Graisse  vegetale.  —  Sous  I'influence 
de  la  fermete  du  marche  du  saindoux, 
la  graisse  vegetale  a  monte  de  Yz 
centin  dans  certains  quartiers.  La 
vente    est   tres    satisfaisante. 

Nous  cotons: 

Tierces,   400  lbs,  la  lb 0.294- 

Tinettes,  50  lbs 0.24$  0.30 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.  .    .    .     0.30  0.30$ 

Morceaux  de  1  lb.,  la  lb.     0.32  0.32} 

LA   MARGARINE   PAS  PLUS  CHERE 

BIEN    QUE    LE    BEURRE    MONTE 

Margarine. —  Nonobstant       le       fait 

que      le   beurre  s'est  trfes  affermi   ces 

deux      dernieres    semaines,    la    marga- 


rine, bien  que  stable,  n'a  pas  sub 
changements.     Les      detaillants   achi- 
tent    leurs   besoiss   de    quelques  jours 
seulement. 

Margarine: 
En     moules,     suivant     la 

qualite,  la  lb 0.35    0.39 

En   tinettes       suivant    la 

qualite,  la  lb 0.31    0.34 

UNE   AUGMENTATION    D'UN    DEMI- 

CENTIN     POUR     LE     FROMAGE 

NOUVEAU 

Fromage.  —  L'annonce  d'il  y  a 
une  semaine  a  I'effet  que  le  gou- 
vernememt  anglais  avait  conclu  un 
arrangement  avec  le  gouvernement 
beige  pour  que  les  deux  pays  patent 
le  meme  prix  pour  leurs  achats  de 
fromage  a  cree  de  I'incertitude  ici. 
Le  marche  a  ete  maintenu  tres  stable 
et  le  fromage  nouveau  est  cote  a  1c 
de   plus. 

LE    BEURRE    DE    CREMERIE    MON- 
TE   DE   2c. 

Beurre. —  Une  hausse  de  2  centins 
a  ete  enregistree  sur  le  prix  du  beurre 
de  cremerie,  et  le  ton  du  marche  est 
decidement  fort.  Cette  hausse  est 
le  resultat  de  marches  plus  hauts 
pour  le  produit  a  New-York,  et  les 
exportations  aussi  ont  ete  considers 
blest 

Nous  cotons  les  prix  du  gros: 

Cremerie  pasteurise  .    .   .  0.63J  0.63J 

Le  meilleur  cremerie    .    .  0.62$  0.63 

Bon   cremerie 0.62$  0.62 

Le  meilleur  de  ferme   .    .  0.57    0.58 

TOUTES  LES  VARIETES  D'OEUFS 
MONTENT  ENCORE 
Oeufs. —  Une  avance  a  ete  enregis 
tree  sur  toutes  les  varietes  dei 
oeufs  et  les  strictement  frais  son 
cotes  a  72c.  Ms  sont  rares.  Les  N< 
1  ont  monte  de  2c  et  les  choisis  de  1c 

Oeufs  strictement  frais   .     0.74  0.75; 

De  choix 0.64; 

No  1 0-W 

No  2 0.55 

PAS      DE      CHANGEMENT    SUR    U 

MARCHE    DES    VOLAILLES. 
Volailles. — Le    marche   continue  d'eti 
actif  et  des   prix   stables  sont  mair 
nus    sur   toutes    les    varietes.     Les 
rivages    d'oiseaux    vivants    sont  cons 
derables,    le   temps   froid    permet  I'e 
voi    continuel    de    consignations. 

BEAUCOUP   D"HIUTRES  PERDUE! 

UN     GROS     MOUVEMENT    DU 

POISSON 

Poisson.  —  Plusieurs    grosses   con 

gnations  d'huitres  ont  6t6  perdues  p 

suite  de  la  gr6v«  de  New-York.    0* 
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LE  POPULAIRE  SEL 

•S  EFFERVESCENT 

SALT 

of  f  re  aux  detaillants  toutes  les 

methodes  d'une  publicite 

efficace. 

II  y  a  des  annonces  dans  les  quotidiens  tous 
les  jours  de  l'annee.     II  y  a  des  pancartes  dans 
les  tramways,    n  y  a  de  tres  jolies  cartes  de  comp- 
toir  et  des  pancartes  de  magasin.      II  y  a  des  etalages 
uniques  pour  les  vitrines.  Prenez  en  stock  le  Sel  d'Abbey 
et  vous  profiterez  de  toute  cette  publicite. 
s^    Tous  les  epiciers  et  les  marchands  generaux  peuvent   vendre 
g=  le  Sel  d'Abbey  avec  profits,  et  se  creer  un  commerce  toujours 
grandissant  avec  ce  Sel  recommandable.    Ecrivez-nous  si  vous 
tenez  a  avoir  des  pancartes  de  m  agasin   ou  des  garnitures   de  vi- 
trine. 

THE    ABBEY    EFFERVESCENT    SALT    CO.,    MONTREAL. 


mjiues  cas,  cette  perte  a  ete  desas- 
»i;e  pour  le  commergant  canadien, 
uiiu'elle  est  subie  en  tout  ou  en 
aiie  par  le  consignataire.  On  s'at- 
■n!  a  un  gros  mouvement  du  poisson 

ici  quelques  semaines  et  deja  les 
ffpes  s'ameliorent. 

I  us  cotons: 

Poisson  frais 


P 


la  lb 

0.11 

012 

0.20 

lies,  la  lb 

0.12 

Bads  (pr6par6es)   .   . 

0.13 

sreaux,  chacun  .    .    . 

o.os 

0.12 

013 

de  haddies   

0.20 

DCk 

0.09 

i,  Est 

0.24 

023 

0.24 

3,  tranche^    .... 

0.10 

0.12 

3  pour  le  marche'     . 

0.07 

0.08 

lets 

0.08 

010 

0.35 

0.40 

irds  vivants   .... 

0.35 

brochet  (pike),  la  lb. 

0.13 

on     (B.C.),     la     lb, 

ce 

0.25 
0.28 

0.26 

on  de  Gaspe  .... 

0.30 

a  des  Lacs  

0.20 

ereau 

0.14 

0.15 

on  blanc 

0.17 

0.18 

a  de  russeaux  .    .    . 

0.38 

0.40 

Poisson  fume 

es,  BXs,  la  lb.    .    . 

0.12 

0.13 
0.18 

;rs,  la  boite   .... 

2.00 

rs 

2.25 

Poisson   gele 

reaux,  la  lb 

0.064 

0.07 

I,  troi  «t  p«tit    .    . 

0.19 

0.20 

0.20  0.21 

0.21  0.22 

0.06i  0.07 

....  0.13 

0.14  0.15 

0.08  0.08A 

0.24  0.25 


21.00 


F16tan,  de  l'Ouest   .... 

Platan,  moyen 

Haddock    

Maquereau 

Dor6 

Morue  en  tranches    .    .    . 
Sauraon  de   Gasp6,   la   lb. 

Poisson  sale 
Morue — 

Morue,  gros  baril,  200  lbs 

Morue,  No  1,  medium,  brl 

de  200  lbs 20.00 

Morue  No  2,  brl  de  30  lbs     ....   18.00 

Pollock  No  1,  brl  de  200 
lbs 15.00 

Morue,  sans  aretes  (bod- 
ies de  30  lbs),  la  lb 0.20 

Morue,  sans  aretes,  (car- 
tons de  24  lbs),  la  lb 0.18 

Morue  (Ivory),  morceaux 
de  2  lbs,  bottes  de  20 
lbs 0.18 

Morue,  sans  aretes  (2 
lbs) 0.23 

Morue,  en  filaments   (boi- 

tes  de  12  lbs)    ....     2.40     2.50 

Morue    s6ch6e,    baril    de 

100  lbs 13.00 

Poisson  fume 

Haddies,  BXs.  la  lb.   .    .    .     0.12     0.13 

Filets 0.18 

Bloaters,    boite 2.00 

Kippers 2.25 


L'EPICERIE 

Une  avance  de  25c  le  quintal  a  ete 
faite  par  la  Canada  Sugar  Refineries 
sur  son  sucre  raffine.  C'est  le  seul 
changement  qui  a  ete  fait  sur  la  liste 
du  sucre  au  cours  de  la  semaine.  Le 
mouvement    des    conserves     est     limi- 


te.  La  melasse  est  tres  ferme  a  la 
hausse.  Les  sirops  de  maTs  sont  ac- 
tifs.  Les  fruits  sees  nouveaux  sont 
arrives  et  les  prix  sont  fermes,  avec 
la  demande  active.  Les  pois  pour 
bouillir  sont  rares  et  fermes.  Les 
prix  des  peanuts  sont  plus  fermes  sur 
les  marches  des  Etats-Unis.  Les 
marchandises  en  paquets  sont  acti- 
ves. Les  prix  de  I'avoine  roulee  sont 
erratiques  et  quelques  reductions  de 
prix  ont  ete  manifestes,  dit-on.  Les 
shorts     ont     baisse     de    $3    la    tonne. 

L'orge  a  monte  de  quatre  cents  le 
boisseau.  Les  oranges  sont  plus  fa- 
ciles  dans  le  Sud  et  ils  peuvent  bais- 
ser  ici.  La  ficelle  de  coton  a  monte 
de  trois  cents  la  livre.  Le  poli  a  ar- 
genterie  a   monte. 

LA     FICELLE     DE     COTON     MONTE 

DE  3c;    LE   POLI   A  ARGENTE 

PLUS   CHER 

Ficelles.     polis. —  Des    avances    sont 

en    vigueur    sur    les    ficelles  de  coton. 

La    ficelle    a    quatre   doubles   est   cotee 

de   73   a   74  cents  la    livre,   et  celle   a 

trois   doubles,   de   70^/2   a   71    cents    en 

pelotes.      Les        prix       correspondants 

pour   les  cones   sont  de   71    a  72  cents 

et      de   67'/2   a   68  cents.     La    rouge   et 

blanche      est   cotee   de   75   a   76   cents. 

La   creme    Putz   est    plus   chere,    No    1, 

la  douzaine,  $1.25;    No  2,  $2.10;    No  3, 

$3.  et  $5  et   No  4.  $6.80. 


4G 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  7  novembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  45 


UNE    AUTRE    AVANCE    DE   25c    SUR 
LE  SUCRE    RAFFINE 
Sucre.  —  Au       cours    de    la    semaine, 
une    avance   de   25c    les    100   lbs   a    ete 
faite    par   la    Canada    Sugar    Refineries 
sur   son    sucre    raffine.      Les  tendances 
portent  vers  la   hausse  et   Ton   ne  s'a't. 
tend  pas  a  une  amelioration  en  ce  qui 
concerne      les      stocks.        Les      sucres 
bruns   ont   ete   faciles   a    obtenir.     Les 
commandes    en    general    sont    reduites 
par   les   marchands   de   gros. 
Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule"    ....   11.00 

Acadia,  extra  granule" 11.00 

St.  Lawrence,  extra  granule"  .  .  11.25 
Canada,  extra  granule  ....  11.25 
Dominion  cristal  granule"  ....   11.00 

Glace\  barils 11.00 

Glace\  (boites  de  25  liv.)  .  .  .  11.20 
Glace,   (boites  de  50  liv.)    .    .    .  11.60 

Glac6,  1  livre 12.80 

Jaune  No  1 10.60 

Jaune  No  2  or 10.25  10.50 

Jaune  No  3 10.15  10.40 

Jaune  No  4 10.10 

En  poudre,  barils 11.00 

En  poudre,  50s 11.00 

En  poudre,  25s 11.30 

Cubes  et  d<§c.  100  lbs 11.45 

Cubes,  boites  de  50  lbs  ....  11.55 
Cubes,  boites  de  25  lbs   ...    .  11.65 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 11.85 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .   .  11.60 

100  lbs 11.70 

boites   50  lbs    .    .  11.80 

boites  25  lbs    .    .   12.00 

"  cartons  5  lbs   .    .  11.70, 

cartons  2  lbs   .       13  5CH 

Crystal   Diamond,   barils    .    .    .  12.75' 

"     boites  100  lbs   .   11.70 

"     boites     50  lbs   .  11.80 

"     boites     25  lbs   .  12.00 

Demerara,  pale,  la  lb 0.10 

LES        PETITES        BOITES       DE 
BLUETS   A    95c. 

Conserves.  —  On  peut  se  procurer 
des  bluets  en  "demi-boites"  et  elles 
se  vendenit  95c  la  douzaine.  Certai- 
nes  des  commandes  placees  sont  li- 
vrees,  mais  le  mouvement  est  plutot 
I  i  mite. 

CONSERVES  DE  FRUITS 

Nous    cotons: 

Pommes,  2y2s.  doz.   .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.25  2.40 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .   .  4.65 

gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    6pais,    la 

douz 4.50  4.75 

Cerises     blanches,     sans 

noyau 4.50  4.75 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,   2s.    (seaux)  2.77$  2.80 

Pfiches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 3.00  3.75 

Peches,  2%  (sirop  clair)   .  4.00  4.75 

Poires,  2s 4.25  4.75 

Poires,  2%s 5.25  5.40 

Poires,  2s    (sirop    clair)     1.90 

Annanas  (gratte"  et  tranche^  2s.  3.60 

Boites   plates,   1   lb.,  douz.    .  1.90 

Boites  rondes,  2  lbs,  douz.    .  2.30 

Boites,  2%s 4.00  4.50 

Pruneaux    Lombardie    .     .   2.00  2.20 


Prunes,   Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.45 

"         Reines-Claudes     (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises.  2s 4.70 

Framboises,  2%s 

Fraises,  2s 4.65 

LEGUMES 
Asperges  (am6ricaines  ver- 

tes),  doz.  2V2s 4.50  4.85 

Asperges  importers,  2%s..  4.85  5.25 
Asperges    (pointes)    cana- 

diennes 5.50  6.00 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .  1.85  2.10 

Feves,  Refugee 2.00  2.10 

B16-d'Inde    (2s) 1.65  1.70 

Betteraves,   2  lbs 1.00 

Garottes  (tranches),  2s.  .  1.45  1.75 

BleVd'Inde   (en  6pis)   gal.    .   7.00  7.50 

Epinards,  3s 2.85 

Epinards,  Can.   (2s) 1.80 

Epinards  Californie,  2s   .    .   3.15  3.50 

Tomates,  1b 0.95  1.00 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,  2y2s.    .....   1.85  1.90 

Tomates,   3s 2.15 

Tomates,  gallons 6.00  7.02$ 

Citrouille,   2y>s.    (douz.)    1.10 

Citrouille.,  gallon  (douz.)   3.25 

Pois,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June   ....     1.92$  1.97$ 

Pois,  tres  fins.  20  oz 3.00 

Pois,  2s.,  20  oz 1.57$ 

Pommes    de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 2.75 

Olives  (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

POISSON 
Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums,     boites     de     y2s., 

plates 1.20 

Sockeye,  48,  Is  douz 4.75 

Sockeye,   96,    y2s   douz 2.50 

Boites    hautes    de    1    lb. 

caisses   de  4  dz.,  la  dz.     4.00  4.30 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes 2.60 

Pinks,  y2  lb.,  douz 1.37$ 

Pale,  1  lb.,  douz ---  2.37$ 

Pinks,   y2  lb.,  douz 1.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,  y2  lb.,  plates 1.90 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00  4.60 

Red  Springs,  y2  lb 4.00 

White  Springs  (Is) 2.40 

Saumon     Gaspe\     marque 

Niobe"  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.25  4.50 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     1.90  2.00 
Steak    de    baleine,   1  lb., 

plates 1.90 

Hareng,     imports,     sauce 

aux  tomates 3.25 

Hareng,  kippered   ....     2.85     2.90 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs    (sauce    aux    to- 
mates) douz 1.85 

Haddies   (lunch),  %  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25     2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norv^giennes,  la 

caisse  de  100  (%s)    .    .   24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant     la     quality),     la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises   .    .    .   32.00  34.00 
Viande     de    crabe     japo- 
naise, douz 6.50 


Clams    (riviere),  1   lb.,  la. 

douz 190 

LES  MEILLEURES  FEVES  SE  VEN- 
DENT  SUR  UNE  BASE  STABLE, 
Feves. —  Les  prix  des  meilleures 
feves  demeurent  sans  changement, 
bien  que  la  variete  japonaise  soit  I'ob- 
jet  d'une  concurrence  vive.  Les  pois 
pour  bouillir  sont  rares  et  ils  sont  co- 
tes de  $8  a  $8.50   le   boisseau. 

Feves   canadiennes,   tribes 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.50 
Colombie-Anglaise 


5.75 
5.00 
4.00 
5.25 
5.50 
0.12 
6.50 

4.00 


Feves  brunes 3.50 

Japonaise 

Yellow  Eyes 

Lima,  la  livre 0.10 

Kidney 6.00 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98   livres) 7.00    7.25 

LES  PRIX  DES  PEANUTS  VONT 
PROBABLEMENT  MONTER  ICI. 

Noix. —  Les  prix  ont  ete  sous  revi- 
sion pour  les  peanuts  de  la  Virginie. 
a  la  suite  du  rapport  fait  touchant  la 
rarete  des  peanuts  espagnoles.  Les 
resultats  se  feront  sentir  ici  plus 
tard.  Les  noix  de  Grenoble  et  Mar- 
bot   commencent   a   arriver   ici. 

Nous  cotons: 
Amandes  Tarragone,  la  lb.  0.28    0.32 

Amandes  (^calees)     0.62 

Amandes   (Jordan) 0.75 

Noix  du  Br6sil,  (nouvelles)  0.26 

Noix  du  BrSsil   (med.)    . .  .  0.15    0.17 

Chataignes     (canadiennes)    0.20 

Avelines  (Sicile),  la  lb.  .  .  0.28  0.30 
Avelines  Barcelone  ....  0.25  0.26 
Noix  Hickory   (grosses   et 

petites) 0.10    0.15 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts    (roties)   — 

Jumbo 0.23    0.25 

Fancy 0.15    0.17 

Extras 0.12    0.14 

Salves  espagnoles,  la  lb.  .  0.29  0.30 
Ecaiees  No   1,   Espagnoles  0.25    0.26 

Ecal6es  No  1 0.16$  0.18 

Ecalges  No  2 0.14 

Peanuts    (salves)   — 

Fancy  entieres,  la  lb 0  38 

Fancy  cass^es,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32    0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32    035 

Pecans,     Nouvelle-Orl^ans, 

No  2 0.21    0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 060 

Noix  (Grenoble) 0.29    0.35 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0.23    0.25 

Noix   (<§cal(§es) 0.90 

Noix  (espagnoles)    ....  0.30    0.33 

LES  FRUITS  TAPES  COM MEIMCEN" 
A  ARRIVER. 
Fruits  Sees. —  L'arrivee  des  fruit 
nouveaux  est  une  bonne  nouvelle  e 
Ton  en  attend  encore  plus  la  semain 
prochaine.  Parmi,  il  y  aura  du  raisi 
de  table.  Les  pommes  tapees  sont  c< 
tees  un  peu  meilleur  marche  de  23'/ 
a  24  cents  mais  elles  ont  ete  plus  fe 
mes  dernierement.  La  demande  t 
active. 
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Nous  cotons: 
Abricots — 


DS 


Iwnmes  (6vapor6es)   .   .    .  0.23; 

eches  (fancy)   

aced 0.19 

hoix 0.20 

rand  choix 0.21 

i  onces  par  paquet   .    .    .   0.16 

bires 

plures  (anciennes) — 

pmoD 0.46 

ange 0.47 

tron 0.62 

iRaisins — 

i  vrac,  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.18 

liscatels,    2    couronnes    

lliscatels,  loose,  3  couron- 

[aes,  la  lb 

i  els,    1    couronne,   la 


0.28 
0.32 
0.24 
0.26 
0.20 
0.24 
0.24 
0.18 
0.26 

0.47 
0.48 
0.63 


0.23 
0.16 

0.18 

0.14 
0.14 


;pin6  de  choix,  12  onces  

jpin6  fancy,  paquets  de 

6  onces   

;pine  de  choix,  paquets 

e  15  onces 0.16 

is  pepins,  paquet  de  11 

nces 0.13J  0.14 

is  pepins,  paquet  de  15 

nces 

is  pepins   (fancy) 

is  pepins  (fancy) 

ence,  choisi 

ence,  4  couronnes,  par 

auches   

anas  (bleached),  boites 

e  50  lbs 0.16 

inthe,    anc.    empq.,    15 

nces 0.27$  0.28 

inthe    (grec)    en   vrac 0.18 

mces 0.16  J 

es  de  50  lbs,  loose  .  .  0.20  0.23 
uets  de  15  onces  .  .  .  0.20J  0.23 
ts.  8  onces   (20  paqts).  2.00     2.60 

(50  paqts) 

(70  paqts) 


0.23 
0.18 


0.23 
0.18 
0.17 
0.114 

O.lli 

0.20 


3.60 
3.70 


flts.  6  onces 
^  ts.  4  onces 

■ilia,  80  lbs 

lipnces 

-Smces,  nouveau 

inthe  de  Calf,    (loose).  0.18 
Crants",  Calf.,  paqt.  de 

onces 0.20 

»es  Excelsior,  la  caisse 

:6-10s.) 

*es    Dromadaires     (36- 

|   '8) 

'a  iets   seulement,   Excel- 

jfk 0.19 

'ajiets  seulement,  Excel- 

"r 0.19 

Jjea  Dromadaire 

l»ies  (couche),  boites  de 

:  lbs 2.60 

Ues  blanches  (boites  de 

I  4  onces)    

lias    (boites    de    28,    8 

<-es)    

■*    (boites    de    12,    10 

§368)    

tehs  (pour  cuire),  boites 

lbs,  la  lb 

I'ineaux — 

lie  (boites  de  25  lbs): 

10s 0.32 

0s 

>0s    .     .     . 

'Os 

Oa 

Os 

00s 

120s 

ures- 

e  . 


4 
5 
B 
7' 
8 
9< 
h 
P 
■■ra 


(boite  de  25  lbs) 


0.22 
0.20 
0.17 
0.16 


4.75 
5.00 
0.28 
0.26 
0.32 
0.22 

0.22 

6.25 

7.25 

0.20 

0.20 
0.22 

3.00 

5.40 

3.50 

2.20 

0.14 


0.35 
0.30 
0.25 
0.25 
0.22 
0.19 
0.17 
0.14 

0.45 


Limon 0.42 

Citron 0.62 

M61ange\    cartons     y2    lb., 

douz 2.75 

PAS  DE  BAS  PRIX  POUR  LES 
MELASSES  DE  CHOIX 
Melasses,  Sirops. —  Les  perspecti- 
ves tendent  vers  une  hausse  des  prix 
de  la  melasse,  le  marche  etant  deci- 
dement  ferme  avec  la  perspective  de 
stocks  limites.  Les  sirops  de  mats 
sont  decidement  actifs  et  les  prix 
sans    changemen'ts. 

MELASSES  ET   SIROPS 

Sirop  de  bl^-d'Inde:  — 
Barils,   environ   700   livres    .    .     0.08J 

Vz  baril o.08£ 

Kegs o.08| 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites   de   10   livres,   caisse   % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites   de   20   livres,   caisse   % 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .     2.60 

3  galls.,  seau  38%  liv.,  chaque     3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne   (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,   2   douz.,   a   la 

caisse 7.50 

%   barils,  les  100  livres   ....  10.25 

Barils,  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).  4.80 

Melasse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 1.03 

Barils 1.O6 

%  barils 1.O8 

Molasses  Antigoa — 

Puncheons 1.03 

Barils 1.O6 

Demi-barils 1.08 

LES   PRIX    DU    FOIN    DES   CULTIVA- 
TEURS    TROP    ELEVES;     L'ORGE 

A  LA  HAUSSE 
Foin  et  Grain.  —  Les  cultlvateui-s 
demandent  des  prix  trop  eleves  pour 
leur  foin,  et  le  mouvement  est  tres 
limite.  Aucun  changement  de  prix 
n'a  ete  fait.  L'orge  a  monte  de  4c  le 
boisseau,  et  I'avoine  resfte  sans  chan- 
gement. 

Foin,  paille,  grain   (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars) : 
Foin: 

Bon,  No  1,  tonne  de    2,000  lbs  $23.00 

Bon,  No  2 22.00 

Bon,  No  3 20.00 

Paille n.oo 

Avoine: 

No  2  C.w:   (34  lbs) 0  96 

No  3  C.W 0.95 

Extra  Feed 0.95 

No  1  Feed 0.94 

No     2  Feed 0.92 

Orge : 

No  3  Extra,  Ontario 1.53 


No  3 1.52 

No  4  C.W 1.50 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'etevateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

LES      "SHORTS"      BAISSENT      DE 
TROIS     DOLLARS 

Nourritures. —  Une  reduction  de 
$3  la  tonne  a  ete  enregistree  sur  le 
prix  des  shorts  au  cours  de  la  semai- 
ne.  Cette  reduction  etait  considered 
comme  necessaire  par  les  minoteries 
car  il  y  avait  trop  de  difference  entre 
ceux-ci  et  le  son.  II  y  a  eu  plus  de 
stocks  de  disponibles  avec  les  com- 
mandes  que  les  minotiers  ont  en 
mains    pour    I'exportation. 

Nourritures — 

Shorts: 
Chars  m61ang<§s 52. 00 

Son: 

Chars  m61ang6s 45.00 

Avoine  moulue    ....   60.00     68.00 

Orge    (chop) 64.00     70.00 

.M idlings  sp^ciales 64.00 

Farine  a  nourriture  (sac 

de  98  lbs) 3.50     3.75 

Nourriture  de  gluten 

(22%  de  proteme) : 

F.  O.  B.  Cardinal 64  00 

F.  O.  B.  Fort    William    .     .     .      62.00 

LES  VENTES  DE  RIZ  STABLES  ET 
LES  PRIX  SE  MAINTIENNENT 
Riz,  Tapioca. —  II  y  a  un  bon  mou- 
vement du  riz,  et  les  prix  sont  main- 
tenus  sans  changement.  Les  tapio- 
cas se  vendent  bien  aussi  sans  chan- 
gement de   prix. 

Nous   cotons: 

Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs).  13.60 

Caroline 17.00  18.00 

Honduras 18.00 

Siam  No  2 '  12^50 

Siam.(fancy) '  ie  00 

Rangoon  "B" 11.75  13.00 

Rangoon  "CC 11.75  12  90 

Sparling 15  75 

Mandarin 13.75 

patna o.l4  0.15.J 

Riz  brise\  fin 7.00 

Riz  brise\  gros 8.50 

Sagou,   brun 0.15  0.16 

Tapioca,  la  lb.    (seed)    .    .   0.13  0.13* 

Tapioca, (flake) 0.12  0.13" 

Tapioca  (pearl) 0.13  0.14 

DES     THES     ARRIVENT;      LE     MAR- 
CHE    ENCORE     FERME 

ThSs. — Les  marchands  de  gros  ont 
recus  quelques  consignations  de  thes 
expedies  il  y  a  quelques  mois.  Le 
ton  est  encore  tres  ferme  et  seuls  des 
prix  eleves  sont  attendus  pour  la  plu- 
part   des   varietes. 

Nous  cotons: 

Th6s  Japon — 

Choix 0.65     0.75 

Early  Picking 0.60     0.70 

Javas — 

Pekeos 0.40     0.42 

Orange  Pekeos 0.44     0.47 

Orange  Pekoes  bris<§  .    .    .   0.40     0.43 

Les  quality  infe>ieures  de  th<5s  bri- 
sks peuvent  etre  obtenues  des  mar- 
chands de  gros  sur  demande  a  des 
prix  raisonnables. 
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Renseignements  du  District  de  Sherbrooke 


LISTE    DES    PERSONNES    SOUS    LA 
LOI     LACOMBE 


District  de   Sherbrooke 


Nilson,  Carl. 


Ouellet,  Charles  B. 
Osgood,   Herbert. 
Olivier,   Jos. 


Slatkoff,   Sam. 
Sayehik,  Geo.  A. 
Sohenshiem,  S. 
Samson,  Geo. 
Sabourin,  A.  E. 
Spencer,   Clarence. 
St-Pierre,  Auguste. 
St-Cyr,  Alexandre. 


Lebel,    Adelard. 
Laplante,  Alphonse. 
Lemelin,  Willie. 
Latulippe,   Evang61iste. 
Lefebvre,   Frederic. 

M 

Morin,   Norman. 
Mandigo,   Dewart. 
Miller,    James. 
Montpas,  Philias. 
Merrier,  Joseph. 
Martin,  Homer  S. 
Martineau,  Jos.  Art. 
Michaud,  Jos. 

Mc 

McCone,  E.  E. 
McDonald,  Archie. 
McTavish,   Dugald. 

N 

Nelson,    Clinton   R. 
Nadeau,  Jos. 


Poulin,  Ernest. 
Palmer,   Harford. 
Pothier,  J.  Oliva. 
Parks,   Robert. 
Prince,  Henri. 
Poulin,  Ludger. 
Parent,  Aime\ 
Poulin,  Philias. 
Plourde,   Edgar. 
Plante,  Antoine. 


Racicot,   Israel. 
Racicot,  Armand. 
Roy,  Philibert. 
Roux,  BorromSe. 
Roberge,  J.  T. 
Roberge,  Aug. 
Riendeau,  Jos. 


Simard,  Jos. 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREMENT 
DE   SHERBROOKE 


Semaine  finissant  le  31   octobre   1919. 


VENTES 


Alfred  Bolduc  a  Joseph  Duclos,  partie  lots  147  et  148,  villaga 

de  Compton.    Prix  $6,600,  pay6e. 
O.   A.  B6gin  a  Mine   O.   G.    Charrier,   lot  309    Orford.      Prix 

$850,  pay^e. 
W.  M.  Fisk  a  Arthur  Morissette  lots  355,  347,  348  et  356a,  Wa- 
terville.    Prix  $11,000,  $1,500  payees. 

Mme  R.  W.  S.  Nutbrown  a  F.  J.  Glass,  partie  lot  425  Lennox- 
ville.    Prix  $3,000,  $500  payees. 

A.  T.  Arbery,  Jr.  a  F.  P.  Vaillancourt,  partie  lot  597  Orford. 
Prix  $50,  payees. 

Ludger  Denis  a  Arthur  Hebert.  partie  lot  lOd,  lOt,  lOf,  nord, 
i/2  lot  lOe,  lot  lOd,  partie  lot  11a,  range"  7;  lot  lOd  et  droits 
dans  le  10b,  rang  8,  Compton.  Prix  $8,000,  $2,500  payees. 

Mme  Damase  de  Montigny  a  William  Croteau  S.  26  pieds 
lot  1469-11,  quartier  sud.  Prix  $1,000  payees. 

Pierre  Gervais  a  Joseph  Chabot,  lots  79  et  80,  quartier  cen- 
tre.   Prix  $7,000,  $3,000  payees. 

Elise"  Boivin  a  Arthur  Rheaume,  lot  15b  rang  10,  Compton. 
Prix  $9,000,  $4,500  payees. 

Abraham  Scbnapp  a  Bernard  Gilman  lots  1449  et  1450,  quar- 
tier sud.    Prix  $11,200;  $3,073.55  payees. 

HYPOTHEQUES. 

Eugene  Cote"  a  Mme  Hubert  Patenaude  pour  $3,000,  affectant 
lots  3a  et  3b,  rang  9,  Compton. 


Thibault,  Jos. 
Tremblay,  Willie. 
Therrien,  Archelas. 
Touchette,  Adelard. 
Thibault,   Am(§d<5e. 
Tourangeau  dit  Carrol,  A. 


Valliere,   T61esphore. 
Valliere,  J.-Bte. 
Vidal,  J.  A. 
Vachon,  Arthur. 
Verret,  Alphonse. 
Vaara,  Charles. 
Valine,  Arthur. 
Vadeboncoeur,   Alfred. 

W 


Wright,  Nelson  A. 

William  et  Andrew  Crawford  a  John  Crawford,  pour  $3,00(i 

affectant  lot  156  Orford. 
Arthur  Rh<§aume  a  Auguste  Rheaume,  pour  $2,000,  affectai 

lot  15b,  rang  10,  Compton. 

QUITTANCES 

Mme  H.   E.   Thompson  a  William  Crawford,   hypotheque 

24  octobre  1916. 
Mme  C.  G.  Wiggett  a  W.  S.  Dresser,  hypotheque  du  2> 

cembre  1918. 
Sherbrooke  Loan  and   Mortgage  Co.  a  George  Povey, 

theque  du  6  avril  1916. 
Mme  David   Porter  a  Mme  W.   N.   Cann,  hypotheque 

avril  1918. 
Louis  Pelchat  a  Omer  Poulin,  hypotheque  du  14  fevrier  1! 
Bail  conditionnel  par  Bernard  Gilman  a  Arthur  Parent. 

2  ans,  du  lot  1444-119,  quartier  sud,  pour  $8,000,  dont 

pay^s,  avec  option  d'acheter. 
Donation    par   William    Crawford    a   Andrew    Crawfon 

moitie  indivis^e  du  lot  156,  Orford. 
Jugement  par  la  Banque  Nationale  vs  J.  Clovis  Gagne" 

$180  avec  int^ret  et  frais,  aussi  avis  affectant  le  quart 

droits  indivis<§s  dans   le  lot  1324,  quartier  sud  et  1 

quartier  est. 
Acte  de  dSpot  d'annulation  d'option  par  Fred.  Mee  vs  . 

Kennedy  et  H.  H.  Morency,  affectant  lots  11,  12,  13, 

17,  18  et  19,  Orford. 
Contrat  de  mariage  par  Willie  Roy  et  Delle  Maria  Lacrc 
Soctete"  par  J.  Armand  Belanger,  Delle  Alice  Lapointe  i 

seph  P.   Cloutier  sous  le  nom   de   "Sori<§te"   d'Agences 

nadiennes". 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et   d'Arthabaska 


ARTHABASKA 


Rapport   de   la   semaine  finissant   le   31    octobre    1919. 


ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 


omene    Poliquin    vs    Comm.    d'Ecoles    St-Christophe,    St- 
Christophe,   $275.00. 

irouard  et  al.  vs  V.  Couture,  de  Limoilou,  $107.10. 
rifle  Lessard  vs  The  Federal  Asbestos  Co.,  de  Robertson- 
Irille,  $3,000. 

Ijmene  Poliquin  vs  Louis  Deneault  et  al.,  de  St-Christo- 
phe,  $400.00. 

■  e-Jeanne  Lacourse  vs  Alex.  Baril  de  St-Albert  de  War- 
wick.  Separation  de  biens. 

Iphe  Provencher  vs  Alex.  Baril,  de  St-Albert  de  War- 
wick, lere  classe. 

■lerie   de   Plessisville   vs   Germain   Leclair,    Ste-Anne   des 
1  Wonts,   $777.30. 

1:  Lad^bauche  vs  Pierre  Duff,  de  St-Nic6phore,  $247.00. 
le  Adele   Tanguay  vs  Ad61ard   Fradette  et  al.,   St-Pierre 
Uaptiste.  Partage  et  licitation. 

iird  Noble  vs  Charles  W.  Nixon,  de  South  Durham,  $295.32 
1  Baril  vs  Joseph  Carette,  de  Ste-Marie  de  Beauce,  $100.75 


ACTIONS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 


irouard  et  al.  vs  Valere  Couture,  de  Limoilou,  $61.15. 
id  Girouard  vs  Zephirin  Desrochers  et  al.,  de  St-Paul  de 
Chester,  $80.00. 


JUGEMENT    EN    COUR    SUPERIEURE 


McMaster   vs    Notre    Dame    Auto    Garage,    de    Thetford 
tfines.  Jugement  contre  d^fendeur  pour  $1,256.50. 


JUGEMENT    EN    COUR    DE    CIRCUIT 


.   Descoteaux   vs   Joseph   Landry,   de    Sherbrooke.    Juge- 
nent  contre  defendeur  pour  $43.81. 


UEAU    D'ENREGISTREMENT,   CITE    ET   DISTRICT    DES 
TROIS-RIVIERES 


Semaine  du  27  octobre  au  4  novembre 


ance. — Ursulines  des  Trois-Rivieres  a  A.  J.  B.  Robert. 

at  ion. — Viateur  Barrette  a  Frs.  Gelinas. 
k — Ursulines  des   Trois-Rivieres  a  E.   L.  Wilson. 
k— E.  L.  Wilson  a  The  Three  Rivers  Athletic  Association. 
k— Adolphe  Allard  a  Arthur  Marchand. 

ation. — Dame  Ludger  Magny  a  succ.  Dame  J  .E.  Heiu. 

ance  partielle. — Gelinas  et  Jourdain  a  Viateur  Barrette. 
lance. — Freddy  Aboud   a  Dame   Ludger  Magny. 
iance. — J.  N.  Bourassa  a  Hector  Bastarache. 
ttion. — Vve  Jos.  Lavergne  a  Arthur  Lavergne. 
p.— Vivian  Burrill  a  The  Burrill  Lumber  Co. 

'  a  remere.— Georges  Milot  a  Frangois  Gelinas. 

ation. — Emile  Pelletier  a  Clarisse  Perreault. 
ijation.— Emile  Pelletier  a  Ephrem  Juneau. 

ince.— Luc  Grandmont  a  Josephine  Vincent. 

ration  sociale  —  La  Cle  de  Tabac  Shawinigan. 

iution  de  soci6te\ — B61anger  et  Dion. 
I.— Louis  Duchaine  a  Thomas  D6ziel. 
"|ge.— J.  E.  H6tu  a  Dame  L.  E.  Boisclair. 
—Dame  L.  E.  Boisclair  a  Honors  Arcand. 
—Honors  Arcand  a  Bruno  Arcand. 

■—Arthur  Martineau  a  Albert  Boisvert. 
—Joseph  Desaulniers  a  Jos.  W.  Boisvert. 
—William  Vennes  a  Jos.  W.  Boisvert. 

'•nee.— Dame  J.  W.  Boisvert  a  Jos,  W.  Boisvert. 

levee.— Phi.  Gelinas  a  William  Vennes. 


Cession. — Berthe  Guillemette  a  Nap.  Guillemette. 
Transport. — Aim6  Atty  a  De   Charette   et  Frere. 
Quittance. — Philorum   Lafreniere   a   Josaphat   Dupont. 
Quittance. — Ernest  Pellerin  a  Vve  Arthur  Pellerin. 
Transport. — Ephrem  Matteau  a  Maxime  Matteau. 
Obligation. — Severe  Lord  a  Cyprien  Lesieur. 
Obligation.— Ernest    Normandin    a    Theodule    Normandin. 
Quittance. — J.  A.  Leduc  a  Joseph  Allard. 
Quittance. — Edouard   Bergeron  a  Loggie   Turner. 
Quittance. — Desir6  D6chene   a  Morasse  Matteau. 
Quittance. — Achille   Carignan  a  Louis   Lacroix. 
Quittance. — James  McNeely  a  Nap.  Boisvert. 
Vente. — F.  X.  Dupont  a  Adelard  Lambert. 
Vente. — Succ.  Houhiston  a  Jos.  A.  Levasseur. 
Obligation. — J.  D.   Lampron  a  Dame  P.   O.   Guillet 
Vente. — La  Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  Henri  Bissonnette. 
Vente. — Theodore  Lupien  a  Alfred  Blais. 
Vente. — Georges  Baril  a  F.  X.  Brouillette. 
Quittance. — Hormidas  Drolet  a  George  Page. 
Quittance. — Albert  Giguere  a  Athanase  Boisvert. 
Quittance. — Alphonse  Ferron  a  Thomas  Marcouiller. 
Quittance.— Constant  Valotaire  a  Thomas  Caron. 
Quittance. — Vve  Nap.  Dufresne  a  F.  X.  Dupont. 
Obligation.— Henry  Leclerc  a  Dame  R.  Frigon. 
Declaration  de  society. — Jacques  et  Jacques. 
Vente. — Joseph  Perron  a  Jos.  et  Odilon  Brodeur. 
Obligation.— Jos.  et  Odilon  Brodeur  a  J.  H.  Ladouceur. 
Vente.— David  Pag6  a  The  Shaw.  W.  and  P.  Co. 
Vente.— The  Shaw.  W.  and  P.  Co.  a  David  Pag<§. 
Quittance. — Geo.  Levasseur  a  Jos.  et  Odilon  Brodeur. 
Obligation. — Dame  J.  E.  Bordeleau  a  De  Charette  et  Frere. 
Donation. — Charles  Garceau  a  Philippe  Garceau. 
Privilege. — Lachance   Limited  a  Three  Rivers   Shipyards. 
Vente. — Jules  Briere  a  Horace  B.  Cressman. 
Quittance. — Percepteur  du  Revenu  a  succ.  Philomene  Blais. 
Quittance. — Canada  Iron  Foundries  a  Montreal  Trust  Co. 
Vente. — Guy  Boyer  k  James  B.  Paterson. 


CITE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 


Semaine  du  27  octobre  au  4  novembre 


JUGEMENTS   EN  COUR  DE   CIRCUIT 


Jules  Dandurand  vs  Arthur  Grimard,  $8.00. 
J.  R.  Beaudet  vs  Joseph  Vallieres,  $20.00. 
Donat  Roux  vs  Omer  Bergeron,  $28.37. 
J.  L.  D.  Durand  vs  Wilfrid  Dufour,  $23.93. 


JUGEMENTS   EN   COUR   SUPERIEURE 


Louis  Arthur  Beauchemin,  Montreal  vs  Leo  Laflamme,  Sha- 
winigan et  Achille  D^silets,  St-Louis  de  France,  $90.00. 

Viateur  Barrette  vs  Louis  Lefebvre  et  Joseph  Goyette,  Trois- 
Rivieres,  $108.70. 

Onetime  Dargis,  vs  Med^ric  Marineau,  Trois-Rivieres,  $122.50. 

Delma  B<§dard,  St-Tide  vs  J.  N.  Bacon,  St-Prospere,  $270.76. 

Albert  Olivier,  St-Hyacinthe  vs  Chs  Ed.  Dufresne,  Trois-Ri- 
vieres, $447.28. 

Arthur  Cloutier  vs  Chs.  Ed.  Dufresne,  Trois-Rivieres,  $712.90. 

Baptiste  Cloutier  et  Pothier  Limited,  Trois-Rivieres,  vs  Al- 
fred  Brousseau,  Cap  de  la  Madeleine,   $199.30. 

Montreal  Butchers  Supply  Company,  Montreal  vs  Arthur 
Lessard,  Shawinigan,  $100.00. 

Joseph  Gignac,  St-Stanislas  vs  Thomas  Brouillette,  St-Nar- 
cisse,  $850.00. 

Arthur  Goupil,  Ste-Anne  du  Sault  vs  Hudon,  Hebert  et  Cie, 
Uuiitee,  Montreal,  $300.00. 
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LES  TRIBUNAUX 

JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


A.  Houle  vs  Israel  Perrier,  St-Cons- 
tant,   $51.  " 

A.  Desmarais  vs  K.  George,  Rich- 
mond, $79. 

W.    Rice    vs    Ls.    Hili,    Caughnawaga, 

in. 

Vve  F.  Corbeil  vs  Jos.  Tremblay,  Ou- 

treraont,   $87. 
Hon.  J.  L.  Perron  et  al  vs  S.  Brenner, 

Hawkesbury,  $87. 
J.  B.  Valiquette  vs  H.  Sylvestre,  $8. 
F.  Cote  vs  Jos.  Filion,  $70. 

A.  Poirier  vs  Rod.  Versailles,  $39. 
J.  Picard  vs  Vve  O.  St-Jacques,  $90. 
Sovereign     Mercantile    Agency  vs   O. 

Laliberte,  $50. 

Z.  Calpron  vs  Arsene  Beaudry,  $38. 

McCormick  Mfg.  Co.  vs  Verville  Gro- 
cery, $17. 

W.  M.  F.  Kelly  vs  O.  Jette,  $21. 

B.  Paiement  vs  A.  Boivin,  $30. 
O.  Vaillant  vs  A.  R.  Brown,  $16. 
S.  Rossy  vs  S.  Booshara,  $68. 

M.  P.  S.  Corp.  vs  A.  Lamarche,  $14. 
D.  Messier  vs  A.  Ouellette,  $31. 
J.  A.  Mailhiot  vs  A.  Fournier,  $28. 
Turcotte    Freres    vs    R.   A.    Brossard, 

$35. 
Turcotte  Freres  vs  E.  Lecompte,  $55. 
Turcotte   Freres   vs   N.   de   C.   Brault, 

$31. 
Mme  S.  Ste-Marie  vs  Geo.  Dandurand, 

$39. 
N.  S.  S.  Arbour  vs  B.  Tetgten,  $54. 
J.  N.  Chaussee  vs  L.  A.  Brunelle,  $75. 
J.  B.  Clement  vs  E.  Caron,  $50. 
W.  A.  Handford  vs  H.  Baron,  $24. 
Le  Cafe  Themis  Ltee,  vs  L.  P.  Hamel, 

$17. 
P.  Bellehumeur  vs  P.  Jutras,  $50. 
D.   L.   Manchester  vs  Thiel  Detective 

Service  Co.,  $33. 
H.  Cohen  vs  Jos.  Rigler,  $26. 
S.  Hamel  vs  W.  Cabana,  $26. 
H.  St.  Georges  vs  J.  G.  Brydges,  $29. 
O.  V.  A.  Emond  vs  D.  Huet,  $84. 
Mme   M.   Limoges   vs   Chs.   Chalifoux, 

$39. 
J.  Routtenberg  et  al  vs  Margaret  Up- 
ton, $99. 
W.  Brophy  vs  V.  Deschamps,  $55. 
J.  Dugal  vs  Nap.  Desureault,  $21. 
Mme  A.  Pigeon  et  vir  vs  E.  Gauvin, 

$25. 
B.  Kahn  vs  Robert  Bienville,  $14. 

:o: 

JUGEMENTS    EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


Nap.  Wallot  vs  Henri  Provencher, 
Montreal,  $250. 

Com.  Ecoles  Catholiques  d'Outremont 
vs  Metropolitan  Realties  Co.,  Ltd., 
Montreal,  $153. 

Blanche  seguin  vs  J.  Gagne,  Mont- 
real, lere  classe. 

M.  Perreault  vs  J.  A.  Tardif  St-Leo- 
nard  de  Port-Maurice,  $100. 

B.  Peters  vs  Sam.  Greenberg,  Mont- 
real, $100. 

Annie  Greengerg  vs  Sam.  A.  Men- 
delsohn, Nathan  Mendelsohn,  Men- 
delsohn Bros.,  Montreal,  $100. 

Edith  Taylor  vs  Arthur  P.  Knight, 
Montreal,  lere  classe. 

J.  M.  Balacan  vs  Abe  Silverman, 
Montreal,  $2,414. 

Peter  Adelstein  vs  Elite  Cafe,  Mont- 
real, $282. 


Com.   des   Ecoles    Catholiques   vs   Ar- 
thur Dignard,  Montreal,  $27. 
L.  N.  Panneton  vs  D61ia  Champagne, 
Joliette,     Mme   Wilf.    Coutu,     Mont- 
real, $181. 
Daisy  Eleanor  Denbich  vs  Edwin  B6- 

langer,  Montreal,  lere  classe. 
United    Motion   Picture   Theatre,   Ltd. 
vs      Edm.      Desmarteau,      Montreal, 
Geo.  R.  Marler  vs  Thos.  Earle,  Mont- 
real, $2,929. 
H.  Richman  vs  G.  Zudick.  J.  Shputser, 

H.  Shapiro,  Montreal,  $280. 
T.    D.    Willing    vs    Succession    J.   H. 

Boyer,  Montreal,  $369. 
D.  B.   Smith  vs  D.  F.  Gilmour,  Mont- 
real, $2,892. 
Jos.     Kauffman    vs     Mendel     Mallik, 

Montreal,  $140. 
W.  Christensen  vs  R.  J.  Colby,  Mont-^ 

real,  $100. 
J.   A.   Benoit    vs    Yvonne    Sincennes, 
Mme   Elz.     Lavergne,     Yvonne     La- 
vergne  &  Cie.,  Montreal,  $250. 
A.  Amiot  et  al.  vs  Delima  Beaubien, 

Mme  Ad.  Larin,  Montreal,  $120. 
A.  Miller  vs  Samuel  Ketty,  Montreal, 

$390. 
Laflamme  &  Cie  vs  Anthony  H.  Qyro- 

ka,  Montreal,  $125. 
Moses    Vineberg    vs    A.   N.   Brodeur, 

Montreal,  $1,124. 
Sanche  et  Leblanc,  Ltee.  vs  Geo.  Gi- 
guere,    Old   Boston    Cafe,    Montreal, 
$281. 
c.  A.  Harwood    vs    F.    A.    Sylvestre, 

Vaudreuil,  $115. 
Dom.    Rubber    System    Ltd.  vs  A.  A. 

Robinson,  Suton  Junction,  $225. 
J.  L.  P.  Roy  vs  J.  E.  Bernier,  Mont- 
real, $200. 
Marie-Louise  Pilon  vs  J.  G.  Laliberte, 

Montreal,  $114. 
Smeaton    Bros,    vs   Soc.   de   Publ.   de 

l'Est,  Ltee.,  Montreal,  $185. 
Cosmopolitan    House     Furnishers     vs 

Wm.  White,  Lachine,  $157. 
Comptoir    Cooperatif   de   Montreal   vs 
Achille     Despres,     Weedon     Centre, 
$380. 
Jos.   Laurent  vs   J.   R.   Leroux,   Mont- 
real, $290. 
Greater  Montreal   Land   nv.   Co.,  Ltd. 
vs    Christ    Drakulos    et    A.  Daussi, 
Montreal,  $$562. 
Geo.    J.    Gallagher    vs    J.   A.   Slaney, 

Montreal,  $900. 
R^al  Verville  vs  A.  Richard,  Montreal, 

$101. 
Harel  &  Frere  vs  J.  .  Perrier,  Mont- 
real, $106. 
Lalonde   &   Desroches    vs   T.   Lafleur, 
Montreal,  $127. 


VENTES    PAR    HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 

Aid.   Aumond   vs   Aug.    alias   Alf.   B6- 

langer,    11   nov.,    11   a.m.,    210    Holt, 

Normandin. 
J.  A.   Lepine  vs  A.  Marcotte,    8  nov, 

10    a.m.,    1328    H6tel-de-Ville    ef.   de 

Randall  So.,  Ltd,  T.  S.,  Desmarais. 
S.    Cohen   vs   J.    M.   Beiand,    12   nov., 

10  a.m.,  576  St-Laurent,  Desroches. 
Frank   Ferro   vs    Olivier   Barbarie,   12 

nov.,  10  a.m.,  11  17e  Ave.,  Lachine, 

Desroches. 
M.  Lurie  vs  F.  Feldstein,  12  nov.,  10 

a.m.,  183  De  la  Roche,  Desroches. 


J.    Routtenberg    et    al.    vs    Alb.   Pearl 

man,   10  nov.,   10  a.m.,    455  St-Lau 

rent,  Desroches. 
J.  Routtenberg  et  al.  vs  M.  Lagace 

al.,    10    nov.,    11    a.m.,   248  Pie 

Desroches. 
G.  T.  R.  vs  A.  R.  Rousse  et  al.  13  no 

10  a.m.,  1090  St-Jacques,  Marson. 
W.    Bessette    vs    E.    V.    W.    Beiair,  ] 

nov.,  2  p.m.,  49  St-Charles,  Trudeau. 
Paper  Ltd.  vs   Soc.  de  Publ.  de  l'l 

10   nov.,   10   a.m.,   144    6me  avenn 

Pointe-aux-Trembles,  Marson. 
Cie    de    veiiicules    Moteurs    de   Mon 

real  vs   Chs.  L.  Fortier,  10  nov., 

a.m.,  12  Victoria,  Lafrance. 
W.  H.  Pauze  vs  H.  R.  N.  Viau  Re 

Co.,  Reg.  et  al,  12  nov.,  10  a.m., 

Union,   Robitaille. 
A.  Beiiveau  vs  O.  Alarad,  10  nov., 

a.m.,  834  Cartier,  Bourdeau. 
L.  Corbeil  vs  T.  Fletcher,  10  nov., 

a.  m.,  1718  Bordeaux,  Bourdeau. 
H.  Chagnon  Co.,  Ltd.,  vs  Alex.  Mam 
11  nov.,  10  a.  m.,  782  Dorion,  Bourde 
J.    E.    Gravel   vs    C.    Gaspard   Hubert 

10    nov.,    11    a.    m.,    La    Edifice  La 

Presse,    chambre    23,    Normandin. 


LA    CONSTRUCTION— Suite 


ST-DENIS 

Modifications  et  additions  a  l'6glii 
sur  la  riviere  Richelieu,  pour  la 
roisse  St-Denis,  diocese  de  St-Hya 
cinthe.  Architectes:  Viau  &  Venm 
76  rue  St-Gabriel.  Les  plans  sont  e: 
preparation  et  des  soumissions  seron 
demandees  vers  le  ler  Janvier. 
TROIS-RIVIERES 

Entrepot  frigorifique,  $66,000,  sur  1 
rue  Notre-Dame,  pour  Ahern  &  Arsi 
nault.       Une    partie    des   materiaux 
ete  achetee. 

Residence  de  $6,000,  sur  la  rue  Pa: 
neton,  pour  Odilon  Cormier,  rue  Pa: 
neton.     La   brique,    la    plomberie, 
toiture  et  la  quincaillerie  ne  sont  p; 
encore  achetees. 

Ch»nntiers  maritimes  pour  laa  Thn 
Rivers  Shipbuilding  Co.,  Ltd.  Le  co 
trat  a  ete  accorde  et  les  travaux  Tie 
nent  de  commencer. 

Quatre  logements  de   $12,000,  quz 
tier  St-Philippe,  pour  le  compte  de 
paroisse     St-Philippe.        Cure:    IU, 
Louis  Denoncourt. 

Club  House  et  bain,  $20,000,  pour 
Three  Rivers  Amateur  Athletic  Al 
ciation.  President:  W.  Baptist.  T> 
vail  a  la  journee. 

Pulperie  et  fabrique  de  papi- 
$6,500,000,  pour  le  St-Maurice  Lumt 
Co.,  2  rue  Notre-Dame.  Gerant:  R. 
Grant. 

Residence  de  $8,000,  sur  la  me 
College,    pour   Hector    Michel,  Dni 
mondville.      La   brique   et  le  bois 
sont  pas  encore  achetes. 


AVIS   DE   DEMANDE   DE  DIVORC 


Avis  est  par  les  pr6sentes  doi 
que  James  Goddard,  des  cite  et 
trict  de  Montreal,  dans  la  provi 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  fr<! 
s'adressera  au  Parlement  du  Cans,; 
a  sa  prochaine  session,  afin  d'obt',' 
un  bill  de  divorce  d'avec  son  epoi'. 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  ca' 
d'adultere. 

JAMES  GODDARI 
Date  a  Montreal, 

le  10  octobre, 
A.  D.  1919. 
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BEDFORD 

lesidence  pour  le  gerant  de  la 
l.i  que  Molson.  On  est  a  preparer 
J  plans  pour  de  nouvelles  galeries 
liutres  modifications. 

CAP    DE    LA    MADELEINE 

jesidence  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
Ui,  pour  Ed.  Veilleux,  Pont  St- 
Iirice.  Les  travaux  doivent  com- 
licer  sous  peu. 

jesidence  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
ll, pour  Rob.  Laroche,  Pont  St- 
llirice.  Les  travaux  doivent  com- 
i<| cer  sous  peu. 

I  esidence  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
ll, pour  P.  Savageau.  Elle  sera 
rlablement  en  brique. 

Esidence  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
,ei,  pour  A.  Normandin,  Pont  St- 
llrice.  Les  travaux  commenceront 
l  rintemps  prochain. 
jesidence  de  $5,000  au  Pare  Thi- 
ci,  pour  M.  Dionne  c/o  Mine  Thi- 
Bi.  Les  travaux  doivent  commen- 
■bientflt. 

iaire  residences  de  $5,000  cha- 
lk au  Pare  Thibeau,  pour  Honore 
■krt,  Pont  St-Maurice.  Le  proprie- 
m  construira  probablement  cet  hi- 

lence   de    $5,000,     pour   M.   Le- 
ft, Pare  Thibeau,  Pont  St-Maurice. 
I  travaux    seront    commences   cet 
iHr  ou  le  printemps  prochain. 
I'nq  residences  de   $5,000  chacune, 
Thos.    Robert,    Pont   St-Maurice. 
Jj  travaux  commenceront    probable- 
iwt  le  printemps  prochain. 
fiesbytere     et    eglise,     $25,000,     au 
m.     St-Maurice,    pour    la    paroisse. 
■>:     R6v.    M.    Fusey.     Architecte: 
■  Gascon,  Trois-Rivieres. 
litel  de   $15,000,    au   Pont   St-Mau- 
c|  pour  M.  Lavoie    c/o  de   l'archi- 
.lules  Caron,  69  rue  St-Frangois- 
Ca  er,  Trois-Rivieres. 

COATICOOK 

.  Io'ulin  a  scie '  de*  *f,WufnflUfi  ■  V-  ' f*  • 

innings  &  Sons.     Les  travaux  doi- 

t  commencer  immediatement.     Le 

vail  sera  fait  a  la  journee.     On  de- 

irude  des  prix  pour  une  fournaise  et 

chaudiere   avec    des   appareils   a 

chaude. 

FRASERVILLE 
Editions  de  $100,000  a  l'Hopital  S'„- 
eph.       Superieure:     Sr.    Pretextat. 
nouvelles    soumissions    seront    de- 
n.ndees  d'ici  quatre  semaines. 
GRAND'MERE 
kole    technique,    pour  la   Commis- 
|  n   des   Ecoles    Catholiques.     Presi- 
i:   Dr  J.  O.   H.   Richard.     La  com- 
ssion   s'est    adressee   a   la   Legisla- 
e  de  Quebec  pour  obtenir  l'autori- 
ion  de  const ruire  l'ecole  ci-dessus. 
HUDSON    HEIGTS 

-v  ~,„r    Tnhn    H.    Shaw,    C/o 

architecte   Philip   J.    Turner,   241 

du  Beaver  Hall,  Montreal.     Des 

lissions  seront  regues  par  l'archi- 

pour  la  boiserie  interieure  et  les 

iux  de  finition. 

LACHINE 

Use  et  sacristie  de  $300,00,  pour 

iroisse  des  Anges  Gardiens.  Cure: 

I.  V.  ThSrien.  Architectes:   Viau 

nne,  76  rue  St-Gabriel,  Montreal. 


LAUZON 
Bungalow  de  $4,000,  sur  la  rue  Ste- 
Catherine,  pour  Alfred  perusse. 

LEVIS 

Usine  de  filtration  de  $100,000  pour 
le  compte  du  conseil  de  ville.  Surin- 
tendant:  F.  X.  Desrochers,  H6tel-de- 
Ville.  Les  plans  seront  termines  le 
ler  Janvier  et  les  travaux  commence- 
ront vers  le  15  avril  1920  pour  etre 
terminus  le  15  septembre  1920. 

Poste  de  police  et  de  pompiers, 
$37,280,  pour  le  conseil  de  ville.  Mai- 
re:  Noel  Belleau,  me  St-Georges.  Ar- 
chitecte: Lorenzo  Auger,  39  rue  St- 
Jean,  Quebec. 

LIMOILOU 
Residence  de  $3,000,  pour  A.   Pelis- 
son,    213,    lere   Avenue,    Chemin    Cha- 
rest. 

MONTREAL 

Addition  a  une  fabrique,  $100,000, 
pour  la  Wadding  Co.,  12  rue  Vinet. 
Lee  plans  seront  termines  et  des  sou- 
missions  seront  demandees  bientot 
pour  des  additions  a  la  fabrique  ac- 
tuelle. 

Logements  de  $5,000,  sur  la  7eme 
Avenue,  Rosemont,  pour  E.  Meloche, 
1913  i  ue  Masson.  Le  proprietaire  d6- 
cidera  probablement  de  faire  tous  les 
travaux  a.  la  journee  et  il  achetera 
tons  les  materiaux  qu'il  lui  faut. 

Residence  de  $15,000,  pour  Edmond 
Teck,  58  avenue  Simpson. 

Residence     de     $1,2000,    sur   la   rue 

Chabot,  pour  Rooco  Salvo,  65  rue  Ca- 

thedrale.     Le  proprietaire  fera  tout  le 

travail   et  il   est  sur  le  marche   pour 

materiauz. 

Appartement  (6  plain-pieds),  sur  la 
rue  Therrien,  pour  S.  de  Repentigny. 
35  carre  Georges-Etienne  Cartier.  Le 
proprietaire  accordera  des  sous-con- 
trats  privement,  mais  il  aura  besoin 
de  brique,  de  ciment,  etc. 

Club  Athletique  et  terrain,  $20,000, 
pour  le  Club  de  football  du  Grand 
Tronc.  President:  Humphrey  Payne, 
69  rue  Charron.  Les  travaux  seront 
commences  dans  quelques  jours  a  la 
journee,  sous  la  surveillance  du  co- 
mite. 

Modifications  a  deux  residences, 
$2,000,  sur  la  rue  Casgrain,  pour  Phi- 
lippe Brisson  3602  rue  Casgrain.  Le 
proprietaire  fera  tout  le  travail  et  il 
a  besoin  de  certains  materiaux. 

Modifications  a  une  fabrique  sur 
l'avenue  Pie  IX,  angle  de  la  rue  No- 
tre-Dame,  pour  la  St.  Lawrence  Sugar 
Refineries.   Ltd.,   145  rue   St-Jacques. 

Extension  ii  une  fabrique  de  pein- 
turea  et  de  vemis,  $25,000,  sur  l'ave- 
nue Atlantique,  pour  la  Holland  Var- 
nisb  Co.,  Ltd.,  3000  avenue  du  Pare. 

Cafe  et  salle  de  danse  Maxim  Cafe", 
$10,000,  602  rue  Ste-Catherine  Ouest, 
•pour  la  Dominion  Operating  Co.,  200 
rue  Queen,  Ottawa,  Ont.  G6rant:  Co- 
lonel McNeill. 

Modifications  a  deux  residences  et 
magasins,  $5,000,  sur  l'avenue  Mont- 
Royal,  pour  A.  B.  Belair,  125  avenue 
Mont-Royal.  Le  proprietaire  fera  tout 
le  travail  et  il  a  besoin  de  materiaux. 

Addition  a  une  fabrique  d'accessoi- 
res  d'automobiles,  $50000,  sur  la  rue 
De  Courcelles,  pour  la  National  Acme 
Co.,  278  rue  De  Courcelles.  G6rant: 
P.  F.  Mellinger. 

Maison  a  appartements  sur  l'avenue 
Melville.   Westmount,    pour   J.   Garso- 


vitz,  1125  rue  St-Urbain.  Le  proprie- 
taire s'attend  de  commencer  les  tra- 
vaux bientot. 

Residence  et  garage  de  $12,000, 
dans  le  haut  de  la  rue  Belmont,  West- 
mount,  pour  John  Watson,  167  rue 
Wellington. 

Garage  et  ecuries,  chemin  Belve- 
dre,  Westmount,  pour  J.  W.  Norcross, 
97  The  Boulevard,  Westmount. 

Eglise  et  presbytere  de  $200,000, 
angle  de  la  6eme  avenue  et  de  la  rue 
Masson,  pour  la  paroisse  de  St-Phiie- 
mon  de  Rosemont.  Cure:  R6v.  J.  E. 
Brien,  1751  rue  Masson.  L'architecte 
sera  bientot  nomine. 

Residence,  angle  des  avenue  Sunny- 
side  et  Victoria,  pour  M.  Whitaall 
c/o  A'.  R.  Whitall  Can  Co.,  726  rue 
Mullins.  Les  travaux  doivent  com- 
mencer bientot.  Le  permis  a  ete  de- 
mande. 

Modifications  a  un  magasin  pour 
faire  une  entree  a  un  theatre  angle 
des  rues  Cadieux  et  Ste-Catherine. 
Locataire:  E.  Guindon,  347  rue  Gar- 
nier.  Le  theatre  sera  repeinture  et 
decore  a  neuf. 

Residence  de  $20,000,  avenues  West- 
mount  et  Beige,  pour  G.  B.  Alison, 
572  avenue  Roslyn.  La  brique,  le  bois 
et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achetes. 

Theatre  de  $300,000,  rues  Cathcart 
et  McGill,  pour  J.  J.  Allen,  rues  Rich- 
mond et  Victoria,  Toronto.  Le  site  a 
et6  deblaye  et  les  fondations  posees, 
mais  il  n'y  aura  pas  d'autres  travaux 
de  faits  pour  cette  ann6e. 

Modifications  a  un  entrepot  d'epice- 
rie  en  gros,  $2,500,  21  rue  Ste-Julie, 
pour  Hudon  et  Orsali,  79  rue  St-Paul 
Est.     President:   Albert  Hudon. 

.Modifications  a  une  residence  (4 
logements),  $3,500,  44  Belmont  Court, 
pour  Rene  T.  Leclerc,  160  rue  St- 
Jacques.  Le  proprietaire  fera  tout  le 
travail  a  la  journee  et  il  a  besoin  de 
certains  materiaux. 

Residence  de  $4,000,  sur  l'avenue 
Marcil,  pour  Nap.  Messier,  648  avenue 
du  Sacre-Coeur.  Le  proprietaire  ac- 
cordera des  sous-contrats  et  '1  a  be- 
soin de  certains  materiaux. 

Quatre  residences  de  $4,000  cha- 
cune, sur  l'avenue  Melrose  pour  laa 
Lancashire  Land  &  Construction  Co., 
227  rue  Ontario  Est.  La  brique  et  le 
bois  ne  sont  pas  encore  achetes. 

Additions  a  une  fabrique  de  bou- 
lons  et  d'ecrous,  $150,000,  sur  la  rue 
Charlevoix,  pour  la  Steel  Co.  of  Ca- 
nada, 1272  rue  Notre-Dame  Ouest. 

Garage  de  $2,000,  sur  la  Heme  ave- 
nue, Rosemont,  pour  J.  Levasseur,  390 
Heme  avenue,  Rosemont.  La  plom- 
berie  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas 
encore  achetes.  Le  proprietaire  fera 
tout  le  travail  a  la  journee  et  il  a  be- 
soin de  certains  materiaux. 

Residence  (3  plain-pieds),  $6,000, 
sur  la  rue  Boyer,  pour  J.  E.  Brazeau, 
2066  rue  Boyer.  Une  partie  des  tra- 
vaux seront  faits  a  la  journee. 

QUEBEC 

Residence  de  $5,000,  sur  la  rue 
Bourlemaque,  pour  Adj.  Bouret,  23% 
rue  St-Gabriel. 

Residence  de  $5,000,  sur  la  rue 
Bourlemaque,  pour  Adj.  Bouret  25% 
rue  St-Gabriel. 

Entrepot  de  $10,000,  angle  des  rues 
du  Marche  et  Notre-Dame,  pour  J.  A. 
Gagnon,  72  rue  Ste-Ursule. 
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Mercredi  soir,  le  5  novembre  1919. 

Au  cours  de  la  semaine  plusieurs 
changements  ont  ete  enregistres  sur 
les  marches  de  la  quincaillerie  et  il  y 
a  une  tendance  continuelle  vers  la 
hausse  pour  les  articles  manufactures 
surtout.  Les  pieges  a  rat  de  la  va- 
riete  des  cages  ont  subi  une  hausse  de 
20  pour  cent.  Les  bouts  en  fer  forge 
se  vendent  plus  chers.  Divers  coupe- 
lets  et  pentures,  boulons,  etc.,  ont 
monte   d'environ    10  pour  cent. 

Les  ficelles  et  le  cable  de  coton,  la 
corde  a  auvents  et  a  chassis,  etc.,  ont 
subi  une  avance.  Le  cable  de  manille 
est  cote  plus  cher  aux  Etats-Unis,  soit 
un  centin  de  plus  la  livre,  mais  il  n'a 
pas  monte  ici,  bien  que,  naturellement, 
la  tendance  porte  vers  I'affermisse- 
ment. 

Les  marche  en  toles  galvanisees 
sont  tres  hauts  et  les  prix  offrent  une 
grande  variete  de  cotations,  les  stocks 
devenant  tres  limites  et  les  perspec- 
tives n'etant  pas  satisfaisantes  pour 
des  stocks  supplementaires  plus  tard. 
Le  ferblanc  brut  montre  beaucoup 
de  changements  de  jour  en  jour:  il 
il  monte  et  descend,  mais  il  n'y  a  pas 
de  changement  marque  ici.  Les  prix 
du  plomb  vont  probablement  monter. 
Le  spelter  est  plus  facile.  Les  condi- 
tions du  commerce  sont  decidement 
actives  et  les  perspectives  pour  un 
automne  affaire  sont  excellentes.  Les 
approvisionnements  sont  difficiles  a 
obtenir. 

LE     CABLE     DE     COTON      MONTE; 

LES    FICELLES    ET    LA   CORDE 
AUSSI 

Articles  en  coton.  —  Des  prix  plus 
eleves  sont  en  vigueur  pour  les  ficel- 
les et  le  cable  de  coton,  etc.  Les 
nouveaux  prix  pour  le  cable  sont: 
3-16,  la  lb.,  75c;  1-4  et  plus,  74c.  Cor- 
de a  chassis,  No  6,  la  lb.,  80c;  No  7, 
79c  et  8-12,  78c.  La  ficelle  de  coton  a 
monte  d'environ  5  pour  cent  sur  toute 
la  ligne,  les  lignes  tressees  impregnees 
de  craie  ont  subi  une  avance  sembla- 
ble. 

LES  PIEGES  A   RAT  PLUS  CHERS; 

DE    MEME    QUE    LES    COU- 

PELETS,    ETC. 

Pieges  a  rat,  bouts,  coupelets. — La 
ligne  "Hold-Em"  de  cages  de  broche 
se  vend  plus  chere,  la  hausse  etant 
d'environ   20  pour  cent. 

Les  bouts  (nipples)  de  tuyau  sont 
a  la  hausse,  ceux  de  quatre  pouces  et 
moins  avec  77J/2  pour  cent  et  plus  de 
quatre   pouces,   67y2   pour  cent. 

Les  divers  coupelets,  ordinaires  et 
fantaisie,  boulons,  etc.,  de  la  marque 
Canada    Steel    ainsi    que    les    produits 


de   la  fabrique  Taylor-Forbes  ont  subi 
une  hausse;    les  escomptes  etant  d'en- 
viron  10  pour  cent  plus  eleves. 
LES       FABRICANTS       DE       POELES 
OCCUPES  A   FAIRE    LEURS 
LIVRAISONS 
Poeles    et    accessoires.   —    Les    ma- 
nufacturiers    de    poeles    et    de    ranges 
suffisent  a  peine  actuellement  a  faire 
face  a  la  demande.  Le  commerce  des 
fournaises  a  ete  considerable,  et  il  y 
a    eu    aussi    une   forte    demande    pour 
les   ranges  et   les   poeles.    Les  tendan- 
ces sont  tres  fermes  et  les  declins  ne 
sont    pas    probables   dans    les   circons- 
tances     actuelles;      des     avances     sur 
nombre  de  lignes  ne  seraient  pas  sur- 
prenantes. 

La  vente  des  dessous  de  fournaise, 
les  pedes  a  fournaise,  les  pelles  a 
cendre,  les  chaudieres  a  charbon,  etc., 
est  tres  active  et  le  ton  est  tres  fer- 
me. 

LA    DEMANDE    EST    ACTIVE,    MAIS 
IL  N'Y  A  PAS   DE  CHANGE- 
MENT SUR  LES  HUILES 
Huiles  et  gazoline.  —  La  demande 
pour  Phuile  de  charbon  et  la  gazoline 
es*t  forte  et  les  stocks  sont  suffisants 
pour    repondre   aux    besoins.    Les    prix 
n'offrent   pas  de  changement   marque, 
le  prix  de   I'huile  de  charbon  variant 
de  22c  a  25c  le  gallon.  La  gazoline  a 
moteur  se  vend  encore  33c. 

IL  Y  A  UN   BON   MOUVEMENT  DES 
CLOUS  ET   LES  PRIX  SONT 
MAINTENUS 
Clous   et   broche.  —    Les   prix   sont 
stables   et  fermes   pour   les  clous   de- 
coupes    et   de   broche      et    la    base    se 
maintient  a  $4.75   le   baril.   II   y  a   une 
bonne  vente  de  la  broche  et  la  base  du 
prix  reste  a  $5  les  100  lbs  pour  le  Nc 
9  et  les  plus  gros  diametres. 

LE  FER   ET  L'ACIER  SONT  ACTIFS 
ET   STABLES 

Fer  et  acier.  —  II  y  a  un  mouvement 
actif  sur  les  barres  de  fer  et  d'aciei 
et  les  tendances  portent  vers  I'affer- 
missement.  II  est  probable  que  les 
barres  vont  figurer  parmi  les  ventes 
des  maisons  de  gros  a  partir  de  ce  mo 
ment  et  jusqu'ici  Ton  a  eprouve  tres 
peu  de  difficulte  a  se  procurer  ce  donl 
on   avait  besoin. 

Nous  cotons: 

Acier  doux 3.75 

Acier   a    machinerie,    fini    Star  3.30 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier    fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 


Fer    ordinaire    en    barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffine\  les  100  lbs   ...   .    4.75 

LE  MANILLE  AMERICAIN  PLUS 
FERME;  LES  PRIX  DES 
JUTES  ELEVES 
Cable  et  cordage.  —  II  n'y  a  pas 
de  changement  notable  a  enregistrer 
cette  semaine  sur  le  marche  du  cable. 
Aux  Etats-Unis,  les  prix  du  cable  de 
manille  a  monte  d'un  centin  et  comme 
il  y  a  rarete  du  veritable  manille,  les 
tendances  sont  plus  fermes.  Aucun 
changement  n'a  ete  fait  aussi,  la  base 
du  manille  pur  etant  a  31c;  le  manil- 
le anglais  et  beaver  a  27c  et  les  sisals 
a  23J/2C.  La  jute  est  tres  ferme  et 
chere. 

LES  STOCKS  DES  TOLES  VONT- 
ILS  DISPARAITRE  EN- 
TIEREMENT? 
Plaques  et  feuilles.  —  II  est  a  I'or- 
dre  du  jour  de  dire  que  la  situation 
en  ce  qui  regarde  les  toles  galvani- 
sees est  deja  aigue,  et  ceux  qui  ont 
un  stock  sont  tres  fortunes.  Quelques- 
uns  ont  vendu  tout  ce  qu'ils  avaient; 
d'autres  cherchent  a  en  avoir  partout 
ou  ils  croient  pouvoir  en  trouver.  Les 
livraisons  des  usines  ne  s'ameliore- 
ront  pas  probablement  d'ici  quelques 
semaines,  et  par  suite  nous  pouvons 
dire  que  les  prix  sont  nominaux  et 
qu'ils  vont  continuer  a  I'etre.  Los  co- 
tations suivantes  sont  sujettes  a  une 
revision  immediate  et  les  prix  ne  pour 

ront     rester  en  vigueur  durant    4P. 

temps  bien  defini. 
Nous  cotons: 
T61e  noire  en  feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre  10 5.65    6.40 

Calibre  12 5.70 

Calibre  14 .   5.75 

Calibre  16 5.85 

Calibre  18-20 6.30 

Calibre  22-24 6.35 

Calibre  26 6.45 

Calibre  28 6.75 

T61e  galvanised  en  feuilles: 

10%   onces 

Calibre  28 

Calibre  26 

Calibres  22  et  24 

Calibre  16 

Calibre  18 

Calibre  20 

Note:  —  Charge  extra  de  25  &  35c 
les  100  livres  pour  lots  brises. 
LES  PRODUITS  DU  PLOMB  TRES 
FERMES 
Produits  du  plomb,  soudure.  —  Bien 
que  le  marche  n'offre  pas  de  change- 
ment, les  tendances  sont  plus  fermes, 
et  il  n'est  pas  du  tout  improbable  que 
des  avances  seront  faites  avant  long- 
temps  sur  la  soudure  et  autres  li 
gnes  de  plomb.  La  difficulte  a  se  pro- 
curer du  olomb  anglais  deviendra  plus 


6.35 
6.50 
6.65 
6.35 
6.40 
6  50 
7.00 

9.00 
8.85 
8.75 
8.40 
8.00 
8.25 
8.25 
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Winde  un  peu  plus  tard,  dit-on,  et  les 
■idances      alors    seront    plus    elevees 
1*  le  continent   americain. 
Mous  cotons: 

l|yau  de  plomb 0.12J 

fbuts  de  plomb 0.13$ 

f  urbes   et  trappes   en    plomb. 

\t%. 

I>mb  "wool",  la  lb 0.13 

Fiimb  en  feuilles,  3  a  3J  la  lb., 

j.led  carr<§,   la  lb 0.12$ 

I>mb   en   feuilles,   4   a   8   lbs, 

)ied  carr6 0.09J 

V  lilies   couples,   %c   extra   et 

|9ullles   couples   a  la   dimen- 

ion.  lc  par  lb.  extra. 
Ildure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.371 
Iidure,  strictement,    la    lb.    .     0.33 
fidure,  commerciale,   la  lb.    .     0.32 
Ildure,  wiping,    la    lb.    .     .     .     0.30 
iidure  a  brocbe  (No  8) — 

10-60 0.36 

5-55 0.38J 

!0.60 OAli 

i|c  en  feuilles,  casks   ....     0.17 
|c  en  lots  brisks 0.18 

TUTAU  DE  FER 

Standard  Buttweld 

Les  100  pieds. 


Acier 

Fer  forge 

Noir 

Gal. 

Noir 

Gal. 

.    $  6.00 

$  8.00 

$ 

$ 

4.53 

6.66 

5.13 

7.26 

4.53 

6.66 

5.13 

7.26 

5.99 

7.57 

6.84 

8.42 

7.53 

9.66 

8.68 

10.81 

.      11.14 

14.28 

12.84 

15.98 

.      15.07 

19.32 

17.37 

21.62 

.      18.01 

23.10 

20.76 

25.85 

.      24.24 

31.08 

27.94 

34.78 

.      38.90 

49.73 

.      50.87 

65.03 

.      64.86 

81.88 

.      76.85 

97.01 

Standard   Lapweld. 

Acier 

Fer 

forge 

Noir 

Gal. 

Noir 

Gal. 

.    $27.94 

$34.78 

$31.64 

$38.11 

.      40.66 

51.48 

46.51 

57.33 

.      53.17 

67.32 

60.82 

74.97 

.      66.70 

83.72 

75.90 

92.92 

.      79.03 

99.19 

89.93 

110.09 

.      88.00 

113.00 

107.00 

132.00 

.    103.00 

132.00 

125.00 

154.00 

133.00 

171.00 

162.00 

200.00 

.    175.00 

224.00 

211.00 

259.00 

.    184.00 

235.00 

221.00 

273.00 

FERBLANC     EST     ERRATIQUE; 
LE  PLOMB  FORT;   LE  SMEL- 
TER   A    LA    BAISSE 

etaux  en    lingots.  —   Le  ton   n'est 

change  pour  le  cuivre.  Le  marche 

ferblanc    brut   est   erratique;    celui 

plomb   plus   fort   et   la    position   du 

ter  est   plus  facile. 

uivre.  —  II  y  a  encore  une  certai- 

udemande  et  les   prix   restent  sans 

^ngement.    S'il    y    a    quelque    chose, 

'  t  un  ton  plus  facile. 

arblanc.  —   Cet    item    change    cha- 

u  jour,  et  la  difficulty  se  trouve  dans 

a  lefinition   du   marche,  des  avances 

♦  es  declins  etant  frequemment  an- 


:es  par  des  cablogrammes  de  Lon- 

omb.  —  II  y  a  une  probability  de 
sse  des  prix  du  plomb,  si  les  en- 
de  plomb  anglais  sont  arretes  et 
st  probable  que  la  chose  va  se 
i  dans  un  avenir  tres  rapproche. 
demande  a  ete  active  et  les  prix 
lement  maintenus. 
>elter.  —  Un  declin  d'un  quart  de 


centin    la    livre   a   ete   enregistre   cette 
semaine,  la  base  actuelle  etant  a  9%c. 

Aluminium.  —  Une  meilleure  de- 
mande existe  sur  ce  marche  et  le  prix 
reste   sans   changement   a   34c. 

Fer  en  gueuse.  —  $50  la  tonne  est 
encore  le  prix  cote  pour  les  petits 
lots. 

LA  PEINTURE 

Tout  indique  a  present  une  reduc- 
tion preliminaire  dans  le  prix  de 
I'huile  de  graine  de  lin.  Actuelle- 
ment,  I'huile  sur  place  se  vend  un, 
peu  meilleur  marche,  et  d'ici  une  se- 
maine il  est  possible  qu'une  base  de 
$2.50  soit  atteinte.  La  graine  s'en  va 
aux  broyeurs  en  plus  grande  quantite, 
mais  la  temperature  dans  I'Ouest  du 
Canada  n'a  pas  ete  favorable  a  un 
bon  mouvement.  La  demande  locale 
est   plutot   limitee. 

La  terebenthine  a  baisse  un  peu  et 
il  y  a  un  Stock  suffisant  pour  repon- 
dre  a  une  demande  limitee  de  la  part 
du  commerce.  Les  maisons  de  gros 
declarent  qu'il  faut  de  cinq  a  six  se- 
maines  pour  obtenir  des  approvision- 
nements   du   Sud. 

Le  mouvement  du  mastic  n'est  pas 
encore  tres  actif,  bien  que  les  ventes 
de  blanc  de  plomb  dans  I'huile  soient 
un  peu  moins  nombreuses  au  com- 
merce local.  La  demande  au  cours 
de  la  saison  derniere  a  ete  tres  forte 
et  toutes  les  sources  font  rapport 
d'une    annee   tres    satisfaisante. 

ON    S'ATTEND    A    UNE    AMELIORA- 
TION      IMMEDIATE       SUR       LE 
MARCHE    DE    L'HUILE. 

Huile  de  Graine  de  Lin.  —  Bien 
que  la  liste  actuelle  des  cotations  sur 
I'huile  de  graine  de  lin  ne  soit  pas 
beaucoup  changee,  le  ton  est  plus  fa- 
cile et  Ton  s'attend  a  ce  que  les  stocks 
de  graine  subissent  une  grande  ame- 
lioration d'ici  une  autre  semaine.  Ce- 
la  devrait  assurer  une  base  autour 
de  $2.50  pour  la  premiere  quinzaine 
de  novembre  et  a  $2  pour  la  derniere 
quinzaine.  Un  broyeur  disait  qu'un 
lot  de  50  barils  s'etait  vendu  autour 
de  $2.75  le  baril,  tandis  que  des  lots 
de  barils  simple  avaient  rapporte 
$2.85.  Les  ventes  sont  limitees,  et 
d'ici  Une  autre  semaine  le  marche 
devrait   baisse    un    peu. 

Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.85     2.95 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillle — 

1  a     4  barils 2.871  2.971 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nalc. 


LA    TEREBENTHINE    EST    MAINTE- 
NUE;    LES    LIVRAISONS 
LENTES         ' 
Terebenthine. — Les    livraisons   ae   la 
terebenthine    prennent    de    cinq    a    six 
semaines   et   cela    rend    difficile    I'esti- 
mation    des    stocks.       Le    marche    est 
stable  et  dans  un   quartier  il   a   baisse 
de    10c    le    gallon.       La    demande    limi- 
tee qui  existe  de  la  part  du  commerce 
est  bien  remplie  dans  le  moment. 

Terebenthine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a  4  barils 2.35     2.65 

Par  petits  lots 2.65 

(Empaquetage  extra) 

LA     DEMANDE     N'EST    PAS    CONSI- 
DERABLE    POUR     LE     MASTIC; 

LA  VITRE  S'EN  VIENT 
Mastic  et  Vitre.  —  II  n'y  a  pas  en- 
core une  grande  demande  pour  le 
mastic  et  le  marche  n'offre  pas  de 
changement  marque.  II  restera  pro- 
bablement  stable  pendant  encore 
quelque  temps. 

La  vitre  est  rare,  surtout  dans  les 
dimensions  populaires,  mais  d'ici  une 
semaine  ou  deux  les  importateurs  es- 
perent  avoir  de  plus  gros  stocks,  et 
par  suite  ils  seront  en  position  de  re- 
pondre  a  tous  les  besoins. 
Nous  cotons: 
Mastic    Standard: 

Au- 


des- 

SOU9 

5 

1      del 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils   .    .    . 

$5.00  $5.25  $5.60 

En  %  barils  .   .   . 

5.15 

5.40     5.75 

Par  100  livres  .   . 

5.85 

6.10     6.45 

Par  25  livres   .    . 

6.10 

6.35     6.70 

Par  12%   livres    . 

6.35 

6.60     6.95 

En  boites  3  et  5  lbs 

i     8.10 

8.35     8.70 

En  bottes  2  et  3  lb 

3     8.60 

8.85     9.20 

En  caisses  100  lbs 

7.15 

7.40     7.75 

PEU      D'AFFAIRES     ICI      POUR     LE 
BLANC  DE  PLOMB  DANS 
L'HUILE 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  —  lei, 
et  pour  le  commerce  domestique  les 
affaires  ne  sont  pas  bien  considera- 
bles. II  y  a  eu  une  forte  demande  des 
sources  d'exportation,  et  les  manufac- 
turers ont  ete  mien  satisfaits  de  I'e- 
tendue  de  ce  commerce,  qui  leur  offri- 
ra  un  plus  gros  debouche,  probable- 
ment,    I'an    prochain. 

Les  prix  restent  encore  sans  chan- 
gement, avec  les  lots  de  5  tonnes  co- 
tes a  $15.50  les  100  lbs;  les  lots  d'une 
tonne  a  $16  et  en  plus  petites  quan- 
tites  a  $16.35. 

LE     COMMERCE     EST     DE     SAISON 

POUR    LES    PEINTURES 

MELANGEES 

Peintures  Preparees.  —  Les  fabri- 
cants  de  peinture  ont  fait  la  revue  de 
la  saison  et,  en  general,  ils  sont  bien 
satisfaits  des  resultats  de  1919.  Les 
perspectives  pour  I'an  prochain  sont 
excellentes.      Eh    attendant,    il    se   fait 
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un  certain  montant  de  bonnes  affai- 
res, mais  I'approche  du  temps  froid 
a,  naturellement,  reduit  les  ventes  des 
peintures  pour  I'exterieur.  Le  marche 
reste    sans   changement. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2y2 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquide  bronze. 
Liquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.12     0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets   de  100  livres    ..    ..0.08     0.09A 
Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres    .  .    .  . 0.11     0.15 

Terre  d'Ombre  bru*16e,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  ..   ..0.08     0.09i 
Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres 0.09J 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  bruise,  No  1,  100 

livres 0.9  J 

Terre  de  Sienne  brtil6e,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets     de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.19     0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,   100  lbs    . .    . .   10.14*. 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres    0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.17 

Rouge    Venitien,    brillant 

supeneur 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1  ..   . .0.03J  0.05 J 

Noir  fin,  pur  sec 0.09J  0.15 

Ochre  d'Or,  100  livres 0.12 

Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05}  0.06 

Ochre  blanche,  barils 0.04* 

Ochre  jaune,  barils  . .  . .  0.03}  0.05} 
Ochre  frangais,  barils  . .  0.06  0.10* 
Ochre   sapin,    100   livres    ..0.07     0.08 

Rouge   Super   Magnetic 0.05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

COULEURS  A   L'HUILE   PURE 

boltes  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30     0.36 

Jaune  chrome,  pur 0.53     0.55 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre    de    sapin    frangais, 

pur 0.25     0.29 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34     0.36 

Terres  d'Ombre 0.34     0.36 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.50 

Bleu  de  Prusse 1.00 

Bleu  de   Chine 1.00 

Noir  fin 0.35     0.37 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre  d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails   (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47} 

Albagloss,   C.   P.   C 5.75 

Email   "Blanc",B-H 6.90 

Mooramel 7.00 


Colle. 

Colle  Ail-Round  Brantford — 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 
Vitre  Simple     Double 

epais-      epais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

Au-dessous    de    25    ..$19.90     $22.90 

26  a  34 20.80       24.85 

35  a  40 21.80       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  15  et  20%. 

Escompte  a  la  feuille,  5%. 

Comptant,  2  pour  cent. 

f.a.b.  Montreal. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de  1  a  2  pieds 0.90 

Glaces  de  2  a  3  pieds 0.95 

Glaces  de  3  a  4  pieds 1.15 

Glaces  de  4  a  5  pieds 1.35 

Glaces  de  7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de  5  a  7  pieds  ....  ..1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces  de  101  a  110  de  largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque ..3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  20  pour  100. 
Livraison  en  ville,  25  pour  100. 
f.a.b.  Montreal. 

Clous  de  vitriers. 
Recouverts    zinc,    $1.68   les   douze   pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  ToronU 

Anchor,  pur $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00     16.35 

Crown,  pur 16.00     16.35 

Ramsay,  pur 16.35     16.70 

Green  Seal 16.00     16.35 

Moore,  pur 16.00     16.35 

Tiger,  pur 16.00     16.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .   .     16.25     16.60 
Elephant,  veritable    .    .     16.50     16.85 

Red  Seal 16.00     16.35 

Decorators,  pur   ....     16.00     16.35 
O.  P.  W.  anglais  ....     16.20     16.55 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.50,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  molns  5%; 
lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de  Paris 
En  barils,  environ  600  lbs   .    .     0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48} 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .     0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 


En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures   preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,    plancher-vestibule 4.8( 

Minerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.80 

Crown  Diamond,  couleurs 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  ..  ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 4.80 

Moore,  couleurs,  blanches 5.00 

Moore,  peinture  6gyptienne,  toutes 

couleurs 4.00 

Moore,  peinture  de  plancher  ..   ..3.75 

Moore,  Sani-flat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..  ..4.30 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C.P.C.  pure,  couleurs 4.80 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4.80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,   a   plan- 
cher    4.00 

O.P.W.  a  mur,  blancho 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.65 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.55 
Martin-Senour,  Newtone,  blancho  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 6.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.75 

Mellotone,  couleurs 3.50 

Sanitone,  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  preparees,  blanches  ..   ..4.25 
Pearcy,  preparees,  couleurs  ..   ..4.50 
f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
Shellac. 

Blanc   pur,    gall 6.25    7.40 

Orange  pur,  gall 6.00    6.90 

BLANC 

XXX 

XX 

X 


0.18 

0.163 

0.15! 


XC 0.13! 

Japonais 0.13 

XXX  Extra 0.19 

XX,  grand 0.17J 

XLCR 0.16* 

X  Empire 0.15} 

X  Press 0.14 


COULEURS 
No  5  ...  . 
1   .    . 

7    .    .    . 


No 
No 


0.133 
0.123 
0.11} 
0.103 
0.09} 


No  1A 

No  IB 

Fancy 0.15 

Lion 0.13* 

Standard 0.12 

Popular 0.10* 

Keen 0.09 

Les  lignes  ci-dessus  sont  sujettes  a 
un  escompte  au  commerce  pour  la 
vente  en  quantity. 
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Le  Crampon 
Tapatco  donne 
line  prise  son- 
de et  tlent  en 
place  !es  agra- 
fes, longtemps 
apres  que  le  tls- 
su  lul-meme  a 
ete  affaibli 
I'usure. 


Tous  les  proprietaires  de  chevaux 
ont  besoin  de  ces  bourrures. 

C'EST    LA    RAISON    POUR    LAQUELLE    LES    VENTES    SONT    CON- 
TINUELLES     ET     PROFITABLES. 

Les  marchands  aiment  a  vendre  des  lignes  qui  sont  en  de- 
mande  —  naturellement,  ils  preferent  celles  qui  se  vendent 
facilement  durant  toute  I'annee.  Ils  ont  cette  ligne  avec  les 
bourrures  a  collier  de  cheval  Tapatco  —  une  ligne  qui  ne 
manque   jamais    de    donner   satisfaction. 

Grace  a  un  petit  travail  supplementaire,  un  marchand  peut 
augmenter  le  chiffre  de  ses  ventes  de  cette  ligne  profitable. 
En  disant  a  ses  clients  combien  il  est  important  de  se  pro- 
curer une  semblable  bourrure  pour  tous  ses  chevaux,  il  peut 
inciter  plus  de  gens  a  I'employer  continuellement.  II  peut 
facilement  signaler  la  perte  que  subit  un  cultivateur  lorsque 
ses  chevaux  sont  au  repos  par  suite  de  blessure  a  I'epaule — 
il  peut  offrir  les  bourrures  Tapatco  comme  un  preventif  cer- 
tain contre  les  contusions,  les  blessures  et  les  irritations.  Un 
examen  de  la  bourrure  par  le  client  bade  generalement  la 
vente. 

Poussez  la  vente  des  Tapatco  de  cette  maniere  —  et 
vous  constaterez  qu'il  vous  est  possible  de  doubler  le  chiffre 
de   vos   ventes   de   cette    ligne    profitable. 


GANTS    TAPATCO 
Notre  ligne  varifie  ct  complete  com- 

prniH   des   moiUMvs  qui   repondenl    a 
tons   Irs    besoins   de  vos   clients   en 
fait   de  gants   de   travail. 
Modeles:  gantelet,  poignet  en  tricot 
et  haul   a  bande. 

Pesanteurs:   pesants,   moyennenicnt 
pesants  et  legers. 

Materiel:    bout    en    cuir,    dessus    en 
;  cuir,    en    Jersey. 


EA3D 

bRAne? 
BOURRURES 
a  Colliers  de  Chevaux 


Gants   et    mitaines   en   tan,   ardoise 
■  in  oxfoi  6 


THE  AMERICAN   PAD  &  TEXTILE 
CO.,  CHATHAM,  ONT. 


38    ans    d'experience    dans    la    fabrication 
des   bourrures. 


FABRIQUE    DE   LIMES   BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


Douze  MSdailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE    EN    1895 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoye  gratultement  sur  demande  a  toute  personne  Interessee  dans  le  commerce  de*  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe.) 

Propriete  exploitee   par  la   Nicholson   File   Co. 


fendez  le 

TUE-MOUCHES 

de     J.     B.     CHOUINARD 

ii  (ietiuit:  poux,  mites,  punaises,  coquerelles,  mouches, 
c.  Ne  renferme  pas  de  poison.  Se  vend  25c  la  boite 
>i  un  soufflet  rempli  de  poudre  pour  30c.  Les  condi- 
ons  et.  prix  que  nous  offrons  aux  marchands  leur  lais- 
bnt  un  superbe  profit.    Echantillon  gratis  sur  demande. 

dresser  toute  correspondance   a 

.  B.  CHOUINARD,  Montmagny,   Que. 


VILLAGE    DU    CAP    DE    LA    MADELEINE 

PLACE  D'AFFAIRES  A  VENDRE 

Situee  au   centre   de     trois   moulins   a    papier  et   pres   de    la   cale 

seche. 

Grosse  clientele. 

Gros  chlffres  d'affaires. 

Grand    magasin    et    residence    privee. 

Superbe   occasion    pour  un   acheteur  immediat. 

Conditions  faciles  de  paiements. 

Une  partle  comptant  et  le  reste  par  versements  faciles. 

NOTAIRE   L.   P.   MERCIER, 

25    rue    St-Alexandre.    TROIS-RIVI ERES. 
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LESSIVEUSES 

CONNOR 

Nous  avons  la  ligne  la  plus  complete  a  vous 
offrir  et  une  proposition  tres  interessante  a 
vous  faire. 

Les  macliines  a  laver  "CONNOR"  sont  large- 
ment  annoncees,  et  tres  connues  de  fagon 
avantageuse.  Nos  marchands  sont  enthou- 
siastes  parce  que  les  articles  "CONNOR"  se 
vendent  facilenient  et  donnent  des  profits 
extraordinaires.  Si  vous  n'etes  pas  familier 
avec  les  produits  "CONNOR",  envoyez-nous 
une  carte  postale  et  nous  vous  ferons  connaitre 
la  ligne  la  mieux  faite,  la  plus  moderne,  la  plus 
satisfaisante  de  Lessiveuses  qui  soit  sur  le 
niarche.  Nos  prix  sont  corrects  —  nos  mer- 
chandises sont  fiables,  ainsi  done  pourquoi 
hesiter?  L'occasion  ne  se  presente  qu'une  fois 
—  saisissez  celle  qui  s'offre  a  vous. 


Electriques,  a  moteur  a  gaz,  a  pouvoir  d'eau, 
ou  a  main.  Aussi  tordeuses,  supports,  planches 
a  laver  et   a   petrir,  barattes,  etc. 


Demandez-nous  notre  proposition  de  vente  et  nos  prix. 


J.  H.  CONNOR  &  SON,  Limited, 


OTTAWA 
ONT. 


Une  offre  qui  s'adresse 
strictement  au  marchaad 

La  PEINTURE  RAMSAY  est  placee  sur  le 
marche  par  les  Marchands  de  Ramsay  et  les 
Marchands  de  Ramsay  font  des  profits  en  ven- 
dant  la 

PEINTURE 


II  n'y  a  pas  de  borne  a  notre  cooperation;  pas  de 
restriction  de  qualite;  rien  d'epargne  pour  main- 
tenir  le  succes  du  bon  renom  qui  a  pris  77  ton- 
gues annees  pour  s'edifier. 

Ecrivez  pour  notre  proposition 

"La    Peinture   Correcte   pour  Peindre  Correctement" 

A.   Ramsay  &   Son    Company 

Fabricints  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842. 


TORONTO 


MONTREAL 


VANCOUVER 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man 
ches  en   bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politiqu 
pour  tous  nos  produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le 
minion   d'un    renom   qui    les   met  au   premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 


Partout   ou    Ton   demande   ce   qu'il   y 
STILL  sont  en  vente. 


a   de   mieux,  le 


II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'impor 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sor 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 


St.  Thomas 


Ontario 
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LES  SUPER6ES  ANNONCES  DE  LA 


COMMUNITY  PLATE 


C  OMMUNITY  P  LATE 


Jtalpaont 


AU.U  lit 
Canada 


i.iii.i'n    i  iimi»  m*i ii    'i 

(COMMUNITY  PLATKl 


COMMUNITY  PLATE 


■ 
(COMMUNITY  PLATE 


Quatre  de  la  serie  des  onze  an- 
nonces  artistiques  de  TArgente- 
rie  COMMUNITY  PLATE  qui 
seront  publiees  dans  les  princi- 
paux  quotidiens  francais  et  an- 
glais de  tout  le  Canada  d'ici 
Noel. 

ONEIDA    COMMUNITY, 

LIMITED 
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L'IDEAL' 


"La  Machine  qui  marche 
toute  seule" 


est  la  lessiveuse  actionnee  par  l'eau 
laquelle  on  peut  compter  pour  avoir  ui 
service  long  et  satisfaisant,  lorsque  Poi 
peut  avoir  la  pression  cTeau  requise. 

Le  moteur  est  simple  de  constructior 
n'ayant  pas  de  parties  delicates  suscep 
tibles  de  se  detraquer.  II  est  fort  e 
rapide,  et  avec  du  soin  il  durera  des  a 
nees. 


" 


Chaque  moteur  est  eprouve  avec  soil 
avant  de  partir  de  la  f abrique. 


- 

a! 


Dans  la  fabrication  de  Y "Ideal" 
moteur,  cuve  et  autres  parties  — 
meilleur  materiel  est  employe  par 
ouvriers  d'une  grande  habilite,  de  sort 
qu'une  f  ois  la  lessiveuse  finie  elle  appr< 
che  autant  de  la  perfection  qu'il  est  po 
sible  de  le  f  aire. 


Dowswell,  Lees  &  Co. 


LIMITED 
Representant:    JOHN    R.    ANDERSON 


36-38  Rue  St-Dizier, 


MONTREAL,  P  J 
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II  n'y  en  a  pas  de  meilleures  que  les 

BROSSES  de  SIMMS 

La  superiority  des  SIMMS  sur  toutes  les  autres  brasses  et  balais  est  la  recompense 
de  54  armies  d'efforts  consciencieux  pour  fabriquei  une  ligne  de  brosses  et  de  balais 
parfaits  sous  les  rapports  du  materiel  et  de  la  fabrication. 

Une  garantie  de  qualite  accompagne  chacun  de  nos  produits. 


Balais 

Brosses  a  chaussures 

Petits   balais 

Blaireaux 

Brosses  a   poele 

Pinceaux  a   peinture 

Brosses  a   plancher 

Chacun  des  articles  ci-dessus  est  de  vente  assured  et  profitable  pour  vous.  Votre 
client  sera  satisfait  —  et  il  recevra  la  meilleure  valeur  pour  son  argent. 

Prenez  en  stock  notre  ligne  et  vous  aurez  le  commerce  de  balais  et  de  brosses  de 
votre  district. 

T.  S.  SIMMS  &  CO.,  LIMITED 

Fabricants  des   meilleurs   brosses   et   balais  depuis   54  ans. 

Siege  social:  ST.  JOHN,  N.  B. 

LONDON  TORONTO 


MONTREAL 


Les  Clotures  et  Barrieres  "Invincible" 

Ne  sont  vendues  que  par  1'intermediaire  des  mar- 
chands,  a  des  prix  qui  sont  raisonnables. 

Vous  pcuvez  realiser  un  bon  profit  —  faire  face  a  la  concurrence  des 
i  isons  vendant  par  malle  et  offrir  a  vos  clients  des  irarchandises  que 
cis  avez  en  mains  en  tenant  la  Cloture  "Invincible". 

La  Cloture  "Invincible"  donne  depuis  de  nombreuses  annees  le  ma- 
ium  de  satisfaction  dans  tout  le  Canada. 

Cette  bonne  cloture  est  manufactured  entierement  au  Canada,  de- 
is  le  minerai  jusqu'au  materiel  fini.  Beaucoup  d'autres  marques  sont 
iplement  bouclees  avec  du  fil  de  fer  impcrte. 

hantillons,  Prix  et  Renseignements    Complementaires    vous    seront 
gracieusement  envoyes  sur  demande. 


The  Steel    Company  of  Canada, 

Rue  Notre-Dame  Quest,  MONTREAL 


LIMITED 
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II  se  Vend  a  Vue! 


Le  Tranche-Aliments 
"HOME  65" 


— parce   que  vous  pouvez  fa 
cilement  demontrer  a  vos 
clients   que  c'est  l'arti- 
cle    le    plus     uti- 
le  qu'ils   peuvent 
avoir  dans  leur 
cuisine. 


uperbement 
fini 


Chapeau  her- 
metique  a  l'eau 

Fait   au  Canada 


Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner    en    tout    temps. 


MAXWELLS  LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

DESSINS  NOUVEAUX 

COULEURS  NOUVELLES 

TRAITEMENTS  TECHNIQUES  NOUVEAUX 
FINIS  NOUVEAUX 

Cette  nouvelle  periode  de  I'histoire  exige  des  idees 
nouvelles  dans  la  decoration  de  la  maison  .  Pour  cela, 
ces  papiers  seront  trouves  tres  utiles. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


ont  considerablement  augments  le  commerce  des  au- 
tres  marchands.  Pourquoi  ne  feraient-ils  pas  la  meme 
chose  pour  vous? 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 

TORONTO 

Salles  de  ventes  a  Montreal:   Chambre  No  310 

Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Modele  a  Vis  d' Arret 

DES 

Porte- Outils   "Agrippa" 

DE 

Williams    pour    Tours 


Pour  dormer  un  choix  plus  grand  et  plus  varie  dans  la  ligne  des 
porte-outils  "Agrippa"  de  Williams,  nous  offrons  ce  modele  a 
vis  d'arret  de  porte-outils  pour  tours,  surtout  a.  ceux  qui  se 
servent  d'outils  a  couper  (cutters)  faits  d'acier  ayant  ete  mar- 
tele  ou  larnine  avec  une  plus  grande  variete  de  dimensions  que 
celles  employees  ggneralement  dans  les  ateliers  ordinaires.  Mais 
pour  la  majority  de  ceux  qui  achetent  des  outils  a  couper  de 
dimension  precise,  nous  recommandons  le  veritable  module  a 
came  "Agrippa"  de  porte-outils  pour  tours  comme  etant  le  plus 
fort,  le  plus  recommandable  et  celui  qui  donnera  meilleure  sa- 
tisfaction que  n'importe  quel  autre  porte-outil  pour  decouper. 
Les  deux  sont  illustres  ici. 

Modeles  droits  et  tournant  a.  gauche  et  a.  droite  en  stock  aux 
memes  prix  que  le  modele  a  came  de  la  dimension  correspon- 
dante.  Ecrivez  pour  avoir  un  exemplaire  de  notre  brochurette 
traitant  des  outils  pour  machinistes. 

J.  H.  WILLIAMS  &  Co. 

122    RICHARDS   ST.,    BROOKLYN,    N.Y. 

Representants  canadiens: 

The   Canadian    Fairbanks- Morse  Co., 

MONTREAL  et  QUEBEC. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 


LIMITED 
MANUFACTURIERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIES 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  3  Sydney  Mines, 

N..-E.  —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de  Finlssage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow   (N.-E.) 


• 
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Le  meilleur 

PLOMB  EN  SAUMON 

anglais 
Marque    "  ENTHOVEN  " 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

560  rue  Saint-Paul  Ouest 
MONTREAL. 


Feutre  et  Papier 

NTMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronn6 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  Scouler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  r6p6t6es.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


JOHN  MORROW  SCREW  &  NUT  CO.  LIMITED 

A  celui  qui  s'en  sert 

Vous  tenez  toujours  a  avoir   ce  qu'il  y  a  de  mieux —  alors  vous  devriez  exiger  que  Ton  vous  donne  les  MORROW  S. 


ECROUS  AVEC  TARAUD 
A  deux  filetages — recommandables 


LIMES  INGERSOLL 


FOREUSES  A  TORSION 


Celles  qui   percent  plus  de  trous  avec 
le  moins  d'affQtage. 


II  n'y  en  a  pas  d'aussi  bonnes. 
"Elles  taillent  plus  vite  et  durent  plus 
longtempa." 
Aucun  marchand  de  gros  recommandable  ne  vous  offrira  une  eontrefagon.  Achetez  les  produits  Morrow  chez  votre  fournisseur 

Usine  a  Ingersoll,  Canada. 

En  gros  seulement  de 
F.  BACON  &  CO.,  Agents, 

Montreal,  Que. 


** 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE'* 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plotnb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  quality. 

Demandez   notre  carte  des  couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia  Turpentine  Co. 

Terebenthine,  huile  A  peinture,  blanc  de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clark* MONTREAL 
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LA  BANQUE  MOLSONS 


[Incorporec  en  1855] 


Capital  et  Fonds  de  Reserve  $8,800,000 


us  de  100  Succursales 

Pour  remplacer  les  ravages  de  la  grande 
guerre  il  faudra  que  des  industries  nouvelles 
soient  organisees  et  equipees  et  qu'un  grand 
no'mbre  de  celles  qui  sont  deja  etablies 
soient  reorganisees.  Beaucoup  d'argent 
sera  requis  pour  ces  fins.  Les  gerants  de  la 
Banque  Molsons  etudieront  avec  empresse- 
nient  le  cote  financier  de  ces  entreprises  et 
donneront  leurs  conseils  pratiques  sans  en- 
trainer  aucune  obligation  de  votre  part  de 
ieur  conner  vos  affaires. 

Edward  C.  Pratt, 

Gerant  General 


LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve     2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que  nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE   AUBER 

est  tres   propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Tel.    MAIN:     3072 


J.  L.  HOULE 

Viandes   en   gros,   Volailles,   Oeufs,   Patates 

1,  Bonsecours,    MONTREAL. 


Tel.   Westmount:  /  Ull 


- 
■ 


Syndicat  St-Henri 

Magasin   a   rayons 
COMPTANT   OU    CREDIT 

1685-0  rue  Notre-Dame  O.  1687 

M.  FELDMAN,  Prop.  MONTREAL. 


BANQUE  PROVINCIALE 


DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $5,000,000  00 

CAPITAL    PAYE    ET   SURPLUS 3,000  000 

ACTIF  TOTAL:  au-dela  de ..34,000,000.00 

95  Succursales  dans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario    Nouveau 
Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince- Edouard. 
CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 
President:   Honorable   Sir   HORMISDAS   LAPORTE    CP     de  la 

maison    Laporte-Martin    limitee,    administrateu'r    du"  Credit 

Foncier  Franco-Canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  eapitaliste. 
Vice-President:   TANCREDE  BIENVENU,   administrates  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  O,  ean 

.  Services  Limited   . 
Honorable    NEMESE    GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre    de    l'agri- 

culture,  Conseiler  Legislate  de  Quebec,  president  de  la  C  e 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 

M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN.  president  de  la  Librairie  Beauche- 
min  limitee. 

M'    Canadi-^1^11511'   directeur  general   Credit   Foncier  Franco- 


BUREAU  DE  CONTROLE. 
(Commissaires-censeurs) 
President:    1'honorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE     C  R     M 

juge  en  chef  de  la  (Jour  du  Banc  du  Roi    waLLj-    *■ 
Vice-President:      L'honorable    N.    PERODEAU,     N.P.,    Mini«tre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec    a 

M      Tr    RO°TnTrAe^Li8hi'-ileat  &   Power  ConsolkUul 

M.  S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Holland. 

BUREAU-CHEF 
M.  Tancrede  BIENVENU 
M    J -A    TTTRrnT  Di'ecteur-general. 

M.  J. -A.  TURCOT,  M.  M.  LAROfciR, 

Secretaire.  ^  ^   ^  Inspecteur  „  M 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 

K.  ALEX.  DESMARTEAU.  Montreal.  M.  J. -A.  LART'^3,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve   ..  7  800  000 

Total  de  I'actif  au-dela  de .'       67,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B<§ique,   vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  gerant-g<§n<§ral. 
Yvon  Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  ge>ant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  d<5p6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  h  la  Banque  sur  lequel  est  pay<5  deux 
fois  par  annee  un  inteTet  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi<§s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 


If! 

lie 
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FINANCES 


A  SITUATION   FINANCIERE    ET   ECONOMIQUE 


New-York,  3.  —  La  production  mondiale  de 
3r  a  diminue.  Le  coiit  de  la  production  de  ce  m& 
,1  precieux  a  augmente,  tandis  que  la  valeur  de 
3r  monnaye  est  restee  la  meme.  Les  Etats-Unis, 
ipendant,  devenus  les  creanciers  des  autres  pays, 
it  considerablement  accru  leur  reserve  d'or.  lis 
it  plus  dor  en  proportion  de  leur  papier  monnaie 
nt  la  guerre,  mais  la  n'est  pas  toute  la  ques- 

La  relation  de  la  quantite  de  monnaie  avcc  le 

des  prix  s'etablit  par  le  pouvoir  d'achat.  La 

211H  lie  est  une  facilite  de  faire  des  achats,  mais 

it  des  banques  en  est  une  autre  et  il  faut 

ouer  qu'en  ce  pays  on  en  a  fait  un  usage  conside- 

ble.     La  hausse  des  prix  dans  tons  les  pays  du 

est  due  en  grande  partie  a  l'inflation  du  crg- 

snorme  usage  que  Ton  a  fait  du  credit  comme 

ir  d'achat. 

Sur  le   continent  europeen   ^expansion  de   ce 

est  pratiquee  par  la  mise  en  circulation  des 

lets  de  banque.    En  Angleterre  et  aux  Etats-Unis 

s'est  produite  au  moyen  d'emprunts  contrac- 

aupres  des  banques. 

Les  prets  et  les  escomptes  de  toutes  les  ban- 

3  nationales  s'elevaient  au  30  juin  1914  a  $6,- 

),069,215  et  au  mois  de  mai  1919,  a  $9,904,821,- 

>.    A  ce  dernier  montant  il  faut  ajouter  cel'ui  de 

100,000,000   qui  a   passe   dans   les  reserves   des 

iques  sous  forme  de  reescomptes,  ce  qui  fait  un 

e  $12,000,000,000. 

Les  depots  des  particuliers  dans  les  banques 

lonales  s'elevaient  en  juin  1914  a  $6,268,692  000 

iu  mois  de  mai  1914  au  chiffre  enorme  de  $11  - 

)9,000.    Les  prets  et  depots  des  banques  d'Etat 

les  compagnies  feduciaires  out  augmente  dans 

''•«es  proportions. 

La  guerre  a  ete  l'occasion   dune     formidable 

Bion  exercee  sur  la  production  industrielle  du 

Le  gouvernement  a  distribue  des  contrats  a 

■  a  gauche  pour  des  fournitures  et  du  mate- 

guerre  et  c'est  a  qui  des  contracteurs  offri- 

Pnx  les  plus  eleves  pour  la  main-d'oeuvre  et 

*:natieres  premieres. 

|  Les  ouvriers ont  passe  d'un  patron  a  1'autre  et 
■«  "JoiB  quils  changeaient  de  place  ce  n'etait 
pom    obtemr   une   augmentation      de   salaire. 

.nam  f,  T*  ^  ^^  Ia  feme'  les  ^briques, 

anufactures  et  les  chemins  de  fer  pour  alle^ 
er  dans  les  fabriques  de  munitions  et  de  S 

*«ll^aZ7Tme8-  L'activit*  industrielle 

piec<§dent  et  les  processions  de  gens  se  ren- 


dant  aux  manufactures  ne  discontinuaient  pas.  lis 
furent  rares  ceux  qui  ne  purent  obtenir  des  contrats 
et  une  fois  qu'ils  avaient  les  contrats  en  mains, 
rien  n'etait  plus  facile  que  d'obtenir  de  l'argent  pour 
leur  execution  et  il  en  resultait  que  les  ouvriers 
n'eurent  que  l'embarras  du  choix  pour  obtenir  de 
l'ouvrage  a  des  salaires  qu'ils  n'avaient  jamais  ga- 
gnes  auparavant  et  qu'ils  n'avaient  jamais  reve 
d'obtenir. 

La  situation  fut  telle  que  la  demande  illimite? 
se  trouva  en  face  d'une  main-d'oeuvre  et  de  malie- 
res  premieres  dont  la  disponibilite  etaic  restr°inte 
el  ce  ful  la  la  cause  reelle  de  la  hausse  et  des  salai- 
res et  des  prix.  Ce  que  les  evenemenls  appell  nt 
inilation  du  pouvoir  d'achat  a  laquelle  n'a  pas  cor- 
:)ondu  dans  les  memes  proportions  l'accroisse- 
l'.eiii  de  la  production. 

:o: 

LES    BESOINS    DE    L'EUROPE. 


Washington,  ler.  —  Les  besoins  de  l'Europe 
pour  I'anhee  prochaine  d§passen1  $1,500,000,000  et 
la  plus  grande  partie,  sinon  la  totality  de  ee  mon- 
lani  sera  deposee  aux  Etats-Unis,  pourvu  que  des 
arrangements  puissent  etre  pris  relativement  a  des 
credits  suffisants. 

Jusqu'a  present  trois  pays  seulement  ont  fait 
connaitre  leurs  besoins  pour  I'annee  1920.  Ce  sont 
la  France,  I'ltalie  et  la  Belgique.  Lorsque  la  Gran- 
de-Bretagne  et  les  nations  du  centre  de  l'Europe 
auront  a  leur  tour  fait  connaitre  leurs  besoins  le 
total  atteindra  deux  milliards. 

Les  besoins  de  la  France  seront  de  $700,000,- 
000  environ;  ceux  de  I'ltalie.  de  $800,000,000  et'eeux 
de  la  Belgique,  de  $100,000,000. 

Les  besoins  de  la  France  comprennent  surtout- 
produits  alimentaires,  $150,000,000;  cuivre  $70  000  - 
000;  coton,  $200,000,000;  petrole,  de  $50,000,000  'a 
$75,000,000;  acier  et  autres  produits,  $100,000,000. 

L'ltalie  aura  besoin  de  4,000,000  de  tonnes  de 
petrole  et  de  12,000,000  de  tonnes  de  charbon. 

Les  prix  eleves  auxquels  se  vend  le  ble  ameri- 
cain  ont  force  la  Belgique  a  acheter  son  ble  en  Ar- 
gentine et  en  Roumanie. 

UN    PLACEMENT   DE   TOUT   REPOS   IDEAL. 

C'est  celui  que  vous  feriez  si  vous  souscriviez 
a  lEmprunt  National,  lo.  Parce  qu'il  est  garanti 
par  le  pays  tout  entier;  2o.  parce  qu'il  vous  rappor- 
tera  du  514  pour  cent;  3o.  parce  que  cet  interet  vous 
sera  pave  deux  fois  I'annee;  4o.  parce  que  sa  va- 
leur est  a  l'abri  de  tous  les  coups  de  bourse  ou  des 
crises;  5o.  parce  qu'il  est  le  seul  placement  assure 
d  une- hausse;  6o.  parce  qu'il  est  le  plus  facile  a 
taire;  7o.  parce  qu'il  est  a  l'abri  de  toutes  pertes 

Lutes  nous  done  ce  qui  vaut  mieux  qu'un  pla- 
cement dans  l'emprunt  national  ? 
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Assurance  Patronale 

Manufacturiers, 
Entrepreneurs,  Commercants 

La  "Loi  des  Accidents  du  Travail  de 
la  Province  de  Quebec"  vous  impose 
des  responsabilites  sSrieuses  relatlve- 
ment  aux  accidents  dont  vos  employes 
pourraient  etre  victimes  au  cours  de 
leur  travail,  ainsi  qu'a  la  reparation 
des  dommages  qui  pourraient  en  re- 
sulter.  "La  Pr£voyance"  assume  pour 
vous  ces  responsabilites.  Elle  6met,  a 
des  taux  raisonnables,  des  polices  cou- 
vrant  toutes  les  responsabilites  du  pa- 
tron pour  les  accidents  a  ses  employes. 
Pour  plus  amples  renseignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance".  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  T61.  Main  1626 
et  1627. 

J.  C.  GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


ASSURANCE 
COMMERGIALE 

Un  commerce  quel  qu'il  soit  ne 
saurait  etre  solidement  protege, 
si  ceux  qui  contribuent  le  plus 
a  son  succes  ne  sont  pas  titu- 
laires  d'une  Police  d'Assurance 
dite  de  Protection Commerciale. 

S'adresser  pour  tous 
renseignements    a    la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Siege    social  -        TORONTO 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.  Comptable.      Comptable 
Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  teiegraphique:  "GONTHLEY" 


La  Compagnle 

d'Assurance 

Mutuelle    du 

Commerce 

Centre  r 

Incendie 

Actlf 

.     .    ft1.1fi1-a43.R7 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT  .    .    . 

.    .    .        969,660.00 

— Bureau  principal: — 

179  rue  Glrouard, 

Saint- Hyaclnthe. 

Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR     DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,     Verres 

a   Vltres,   Pelnture,  etc. 
Speclallte;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commls-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economie.  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnle  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquldateurs,  Audl- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 

230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SunLi 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances   contre    Incendie,   Assuran- 
ces   Maritimes,    d'Automoblles,   con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,   la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.   B.   MEIKLE 
President  et  g6rant  g6n6ral 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE.  gfirant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      I NSU  RANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,   Directeur 

B.  A.  Chariebols,  Sous- Directeur 


I 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtier* 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal. 
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ASSUR A NCES 


S  PERTES  PAR  LE  FEU  AU  CANADA 


rapport   de   la    "National   Fire   Protection 
;ion"    sur   l'incendie   de    Baltimore    declare 


i  ibsence  generate  de  protection  des  ouver- 
;|.ratiquees  dans  les  murs,  a  plus  contribue 
ite  autre  cause  a,  repandre  cet  incendie.  On 
Ime  attribuer  a  cette  cause  l'extension  de  ce 
u|)oint  de  rendre  impuissants  les  efforts  du 
lilncendie." 

t*|les  de  protection  des  fenetres.  —  Les  types 
■ction  des  fenetres  se  divisent  en  trois  clas- 
■)ir:  jets  d'eau  ou  arroseurs  ouverts,  contre- 
I'talliques,  chassis  metalliques  ou  recouverts 
Ml  avec  vitres  en  treillis.  Les  arroseurs  ou- 
ii  "rideaux  aquiferes"  n'ont  pas  ete  sounds 
ireuves  tres  rigoureuses,  et  cependant  on  les 
mnde  de  preference  aux  contrevents.  Cette 
■ice  ne  semble  pas  etre  justifiee,  car  l'eau 
alermane  et  permet  a  la  chaleur  radiante  de 
llrer  facilement.  Un  rapport  du  "New  York 
I'f  Fire  Underwriters",  sur  la  question  des 
'Oh,  comme  protection  des  fenetres,  resume 
see  de  la  maniere  suivante: 


is  sommes  sous  l'impression  que  le  systeme 
;eurs  ouverts  alimentes  par  des  conduites 
is  forte  pression,  ne  saurait  apposer  une 
sure  en  cas  de  grand  incendie.    On  ne  de- 

l'installer  a  l'exclusion  des  vitres  a  treillis 
ntrevents.  Nous  croyons  que  Ton  devrait 
?e  de  ces  derniers  sur  toutes  les  ouvertures 

s,  dans  les  quartiers  exposes." 


us  grande  valeur  des  arroseurs  ouverts  re- 
I  le  renfort  qu'ils  pourvoient  a  d'autres  me- 
1  protection  des  fenetres,  telles  que  les  con- 
"sk  les  vitres  a  treillis. 

s  ontrevents  ont  fait  preuve  de  resistance 
n  s  occasions,  mais  leur  apparence  n'est  pas 
ii '.  Leur  emploi  a  sa  raison  d'etre  dans  les 
»s  pratiquees  a  l'arriere  des  entrepots  et 
i  factures,  toute  methode  syotematique  de 
m,  dans  une  maison  occupee  par  des  loca- 
n  serait  guere  pratique.    Un  autre  inconve- 


nient serait  qu'un  feu,  qui  eclaterait  'a  l'interieur 
pendant  la  nuit,  pourrait  atteindre  de  grandes  pro- 
portions, avant  d'etre  decouvert  de  l'exterieur,  si  ces 
contrevents  etaient  fermes.  Les  stores  qui  s'enrou- 
lent  automatiquement  n'ont  pas  ce  desavantage, 
mais  leur  installation  est  dispendieuse.  Les  contre- 
vents de  toute  sorte  devraient  posseder  les  qualites 
suivantes:  (a)  la  resistance  au  feu.  Cette  propriete 
depend  des  materiaux  dont  ils  sont  faits  et  de  leur 
mode  d'installation;  (ti)  la  propriete  de  resister  a 
la  radiation  de  la  chaleur;  (c)  la  facilite  d'etre  ou- 
verts de  l'exteneur.  Cette  derniere  qualite  est  es- 
sentielle,  afin  que  les  pom])iers  puissent  avoir  acces 
h  l'interieur,  ou  que  les  personnes  de  l'intf'rieur 
aient.  issue  en  dehors  de  la  maison. 

Lorsque  le  danger  du  voisinage  ne  justifie  pas 
l'usage  des  contrevents,  ou  si  leur  apparence  de- 
plait,  des  vitres  a  treillis,  montees  dans  des  chassis 
metalliques  ou  converts  en  metal,  plaisent  davan- 
tage,  mais  n'ont  pas  le  meme  degre  de  resistance; 
cependant.  de  telles  vitres  ne  sont  pas  une  protec- 
tion contre  la  radiation  de  la  chaleur;  on  ne  saurait 
les  recommander  en  cas  de  dangers  graves,  a  moins 
qu'elles  ne  soient  renforcees  par  des  contrevents  ou 
des  arroseurs  exterieurs. 

En  general,  si  une  construction  est  de  premiere 
classe  et  s«'>paree  de  toute  autre  d'au  moins  75  pieds. 
les  arroseurs  ouverts  devraient  suffire,  sauf  les  cas 
de  dangers  tres  graves.  Si  le  danger  exterieur  esi 
ordinaire  ei  a  10  ou  50  pieds  de  distance,  et  que  la 
construction  elle-nieme  n'est  pas  de  matieres  tres 
inflammables,  les  vitres  a  treillis  seraient  prefera- 
bles.  S'il  y  a  danger  grave  et  que  la  distance  est  de 
25  a  40  pieds,  il  est  necessaire  de  couvrir  les  contre- 
vents de  fer-blanc,  lorsque  l'apparence  n'est  pas  un 
obstacle.  Et  si  la  distance  d'un  danger  grave  est 
inferieure  a  25  pieds,  il  faut  non  settlement  couvrir 
les  contrevents  d'une  enveloppe  metallique,  mais 
recourir  en  outre  aux  vitres  a  treillis  ou  aux- arro- 
seurs ouverts.  Ces  recommandations  sont  pure- 
ment  des  mesures  de  precaution,  car  chaque  cons- 
truction est  en  soi  un  probleme,  suivant  la  nature 
des  materiaux.  des  occupants  et  du  danger  de  son 
voisinage.  Les  principaux  desavantages  des  fene- 
tres protegees,  en  outre  de  leur  laideur,  est  que  l'e- 
conomie  realises  sur  les  primes  d'assurance  est  trop 
minime  pour  couvrir  les  frais  de  protection;  d'un 
autre  cote,  elles  sont  impuissantes  contre  les  feux 
qui  Sclatent  a  l'interieur. 
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Appel  aux  Aviseurs  Financiers 

Le  privilege,  le  devoir  des  financiers  canadiens  et  leur  oppor- 
tunity. 

C'est  un  grand  privilege  que  le  votre  —  vous,  les  financiers 
canadiens,  que  d'etre  les  aviseurs  financiers  d'au  dela  de  huit  mil- 
lions de  personnes. 

C'est  un  noble  devoir  qui  s'impose  a  vous  —  vous  les  financiers 
du  Canada  —  que  d'aviser  consciencieusement  vcs  concitoyens, 
quant  au  placement  de  leur  argent. 

C'est  une  belle  occasion  qui  vous  est  offerte  —  a  vous  les  fi- 
nanciers canadiens — de  conseiller  le  placement  des  fonds  de  fidei- 
cc:rmis  et  de  successions  dans  une  des  meilleures  valeurs;  d'en- 
courager  les  gens  timides  a  acheter  des  Obligations  qui  sont  abso- 
lument  garanties  par  toutes  les  ressources  de  la  nation;  d'encou- 
rager  le  petit  epargnant,  l'ouvrier  a  gages,  l'homme  et  la  feirime 
salaries  a  acheter  des  Obligations  de  l'Emprunt  de  la  Victoire, 
1919,  suivant  le  plan  de  paiements  partiels,  creant  ainsi  des  ha- 
bitudes d'epargne,  qui  donnent  la  satisfaction  et  contribuent  au 
bonheur. 

Prechez  l'evangile  des  bons  placements  ! 

Prechez  l'evangile  de  l'epargne  ! 

Prechez  l'achat  d'obligations  de  la  Victoire  1919  ! 

Emprunt  de   la   Victoire   1919. 


Publi6e   sous  les   auspices   du   Ministre   des   Finances  par 
le  Comity  Canadien  de  l'Emprunt  de  la  Victoire. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  ••v.p. 
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La  saison  d'automne,  plus  que 
n'importe  quelle  autre,  est  le  bon 
temps  pour  peinturer. 

Nous  sollicitons  de  nouveau  votre 
patronage  sur  la  base  du  merite 
seulement. 

Nos  prcduits  ne  sont  pas  faits 
pour  etre  vendus  a  un  certain 
prix  rrais  d'apres  un  etalon  de 
qualite! 


OTTAWA 
PAINT 
WORKS 
LIMITED 


OTTAWA, 
Canada. 
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Les  agents  Brandram-Hender- 
son  peuvent  fournir  une  pein- 
ture  pour  toutes  les  fins.  Quelle 
que  soit  la  peinture  dont  votre 
client  peut  avoir  besoin,  il  y  a 
un  produit  B-H  de  haute  qualite 
qui  fera  son  affaire. 


La  ligne  B-H  est 
une  ligne  comple- 
te, une  ligne  de 
qualite  superieu- 
re  et  une  ligne 
valant  la  peine 
que  Ton  se  ren- 
seigne  sur  elle. 


Toute  demande 
d  e  renseigne- 
ments  de  votre 
part  ne  vous  en- 
gagera  en  aucu- 
ne  maniere. 


"Sauvez  la  surface  et  vous  sauvez^j 
tout  "  Peinture  et  Verms,   g 


RRANPRAM'HENDEBSON 

MONTREAL.  HALIFAX  ST.OOHN  TORONTO  WINNIPEG 

MEDICINE   HAT  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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LA  BALANCE  DAYTON 

DANS  VOTRE  MAGASIN 

EST  UNE  BONNE 

INDICATIONA 

VOTRE  BANQUIER 


J  jK  inspire  la  conflance.     La   presence  d'une  balance   Day  ion  dans  voire  magasin  a  des  effets  plus  gtendus  que  vous  ne 
JJe  croyez.    Elle  assure  des  peseies  exactes  ei  des  conditions  de  prlx  absolumenl  precises  aussi.    Tous  ceux  qui  voient  une 

il'H-e  I'ayton  dans   votre  magasin  out   une  meilleufe  opinion  de  vous  si   de  votre  etablissement   parce  qu'elle  s'y  trouve. 

I  la  marque  d'un  marchand  de  progres.     C'.esl  un  signe  que    les   clients    y    sonl    traites   equitablement.      Elle    porte   vos 

us  :i   cire  un   pen   plus  Tiers  de  l'lionime  pour  qui  ils   iravaillent.     Elle  montre  a  vos  clients  que  vous  etes  noil    seulemenl 
i  jarcliaiid  prospere,  mais  encore  que  vous  etes  judicieux,    moderne  el   progress!! 

La  balance  illustree  ici  projette  votre  annonce  lumineuse  chaque  fois  que  vous  I'em- 
ployez.  Votre  magasin  est  bien  annoncS.  Faites  venir  notre  nouveau  catalogue  illus- 
tre. 

DAYTON  COMPUTING  SCALES 

(FAITES    AU     CANADA) 

212  RUE  McGILL,  MONTREAL. 
Bureau  Principal  et  Manufactures:  Avenues  Royce  et  Campbell,  Toronto,  Ont. 


ic 


*ANK    E.     MUTTON, 
3res.    et    gerant    general. 


Aussi   a   WINNIPEG  et  VANCOUVER. 

Division   de   I'lntercolonial    Business    Machines   Co.,    Limited.     Aussi    fabricants   des    Enregistreurs 
.  de   temps    International    et   des   machines   a    calculer    Hollerith    a    I'electricit6. 
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r*V  E  toutes  les  parties    de  la  province    de  Quebec,  la  bonne  nou- 
velle  arrive  que  la  construction  reprend,  et  la  demande  con- 
tinuelle,  urgente,  pour  les  produits  Neponset  est  la  preuve  evi- 
dente  que  c'est  vrai. 

Examinez  le  chiffre  de  vos  ventes!  A-t-il  augmente  dernierement? 
Si  non,  c'est  le  temps  de  vous  mettre  a  l'oeuvre  et  de  repondre  a  la 
demande  dans  votre  territoire  —  car  vous  avez  actuellement  I'oc- 
casion  de  faire  des  ecoulements  de  stock  rapides  et  des  profits 
substantiels.     Faites  savoir  a  vos  clients  que  vous  vendez  les 


PRODUITS  NEPONSET 

les  produits  eprcuves  pour  toutes  fins  de  construction. 


TOITURE  PAROID 

NEPONSET 

La  toiture  ideale  pour  edifices  a 
fabrique,  entrepots  ou  granges. 
Une  toiture  avec  un  service  de 
dix-neuf  ans  a  I'appui  de  son  re- 
nom  comme  la  meilleure  toiture 
preparee  qui  soit  faite  au  Canada. 

BARDEAUX  JUMEAUX 

NEPONSET 

Pour  toiture  de  n'importe  quelle 
maison.  Ces  bardeaux  sont  faits 
en  deux  couleurs:  rouge  et  vert,  du 
meme  materiel  resistant  que  celui 
de  la  Paroid.  Us  sont  non  seule- 
ment  ideals  pour  la  toiture  de  vo- 
tre maison,  mais  encore  vous  pou- 


vez  las  poser  avec  le  plus  joli  effet 
cur  votre  fabrique. 

PLANCHE-  MURALE 

NEPONSET 

Pour  reparer  les  murs  endomma- 
ges  et  faire  des  divisions.  C'est  la 
seule  planche  murale  sur  le  raar- 
che  qui  n'exige  aucun  fini  ni  deco- 
ration. 

PRODUITS  NEPONSET 

Feutre  asphalte,  papier  a  cons- 
truction impermeable  noir,  pa- 
pier isolant,  ciment  plastique, 
peinture  Neponset,  toiture  en 
caoutchouc,  Florian   Neponset. 


BIRD  &  SON,  Limited 

HAMILTON,   Ont. 

Fabriques:  Hamilton,  Ont.;  Pont  Rouge,  Que.; 
37  rue  St-Antoine,     Montreal,  Que. 


N&omtT' 

PAROID 

ROOFING 


BlRD&SOU 
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Edificateurs  de  Grosses 


Affaires 


Durant  1919  le  service  donne  par  les  Pneus  Maltese  Cross  a  de- 
passe  toutes  les  attentes.  Ce  service  exceptionnel,  ajoute  a  une 
campagne  de  publicite  intensive  fait  que  c'est  une  bonne  politi- 
que d'affaires  pour  vous,  que  de   vendre  les 


Pneus 


Maltese 


Cross 


Le  plus  precieux  actif :  "la  clientele",  ne  peut  etre  obtenue  que  si 
vous  donnez  a  vos  clients  une  satisfaction  absolue.  Ne  vendez  que 
des  pneus  parfaits  —  les  Pneus    Maltese  Cross. 

Notre  voyageur  passera  bientot  chez  vous.  Faites  une  liste  de  ce 
qu'il  vous  faut  et  remettez-la  lui.  Prenez  un  stock  complet  —  pour 
vcus  eviter  des  desappointenients. 

Gutta  Percha  &  Rubber,  Limited 

Siege   social    et    Fabrique:    Toronto. 

Succursales:    Halifax,    Montreal,   Ottawa,   Toronto,    Fort   William.   Winnipeg,   Saskatoon,    Regina,   Calgary, 

Edmonton,     Lethbridge,     Vancouver,  Victoria. 
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Classe 
acier 


ur      a 
ou    en 


documents 
autre    mater 


en 
el. 


Coffre-fort    en    acier    pour 
maison  ou   le   bureau. 


Tout  Magasin,  Bureau  et  Residence  offre  une 

perspective  de  vente  pour  un  article 

de  la  ligne 

Dennisteel         I 

Le  Classeur  a  documents  tout  en  acier  illustre  ci-contre  est  un  de  nos  articles  qui 
se  vendent  le  plus  vite.  II  donne  de  I'espace  pour  tous  les  documents,  papiers,  etc., 
qu'on  laisse  trainer  dans  le  magasin  ou  dans  le  bureau  et  qui  donnent  une  si  mau- 
vaise  apparence  a  votre  place  d'affaires.  Ce  classeur  met  en  lieu  sur  vos  documents, 
papiers,  etc.,  et  vous  evite  la  perte  de  temps  occasionnee  par  la  recherche  d'un 
document  qu'il   vous  faut  immediatement.Plusieurs  modeles  et  dimensions  au  choix. 

Ce  coffre-fort  en  acier  pour  la  maison  ou  le  bureau  est  d'une  construction  a  dou- 
ble paroi  avec  de  I'amiante  entre  les  parois.  La  porte  et  le  tiroir  sont  munis  d'une 
serrure  Yale.  Se  vend  aux  maisons  et  aux  bureaux  ou  Ton  n'a  pas  de  place  pour  un 
gros  coffre-fort. 

Ecrivez-nous  pour  avoir  des  brochurettes  decrivant  toute  notre  ligne.  Adressez- 
vous  a  notre  bureau-chef,  a  London,  Ont. 

The  Dennis  Wire  and  Iron 
ji    Works  Co.  Limited 

London 

AGENTS    DEMANDES.   —    Halifax,        Montreal,        Ottawa,        Toronto,        Hamilton, 
Winnipeg,       Calgary,       Vancouver. 


Le  gant  "  ECONOMIQUE "  pour  le  Client  est  le  Cant 
"PROFITABLE"  pour  le  Marchand 


Actuellement,  pendant  que  les  gens 
cherchent  des  moyens  d'economiser, 
il  y  a  une  tres  bonne  raison  pour  la 
vente  deja  grandissante  des  Gants 
TAPATCO.  Le  service  qu'ils  donnent 
est  tellement'  exceptionnel  que  leur 
veritable   economie   saute   aux   yeux. 


Faites-vous  le  commerce  de 
gants  de  travail  que  vous  devriez 
faire?  Nombre  de  marchands  rap- 
portent  une  augmentation  imme- 
diate de  leurs  ventes  de  gants 
apres  qu'ils  ont  fait  connattre  la 
ligne   TAPATCO   a   leurs  clients. 


MODELES 

Gantelet,  poignet  en  tricot  et   haut 
avec  bande. 


GANTS 


PESANTEURS 

Epais,   moyennement   epais   et   min- 
ces. 


Les  homines  qui  travaillent  de  leurs 
mains  ne  sont  pas  lents  a  se  rendro 
compte  qu'ils  peuvent  economiser  de 
I'argent  en  portant  des  gants  aussi 
resistants.  Par  suite,  les  marchands 
vendent  tres  facilement  cette  ligne 
de  gants  —  qui  leur  donne  un  joli 
profit. 


"Des  mois  de  servi- 
ce avec  chaque 
paire. 

MATERIEL 

Bout  en  cuir,  paume  en  cuir,  mi- 
taines  et  gants  en  Jersey,  en  tan, 
ardoise   ou   exfords. 


The  American  Pad  &  Textile  Company,  Chatham,  Ont. 
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VITRERIE 

GENEBALE      POUR      CONSTRUCTION 
16  ONGES,  21  ONGES,  26  ONCES,  29  ONCES,  34  ONGES  ET  39  ONGES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces  biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons   expedier  toutes   commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


line  speciality. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COMPANY.     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


LES  OUTILS  DE  BUGHERONS 

DE .  PINK 

Les  outils  Etalons  dans  toutes  les  provin- 
ces du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande, 
Australie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Lagers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturers  d'OUTILS  DE  BUCHERONS 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 
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LES  OUTILS  UNIVERSAL  AALESER  DE  NOUVEAU 

SONT  CORRECTS. 

Cest  la  un  fait  prouve: —  Non  une  prophetic 


1.  La  qua  lite  du  materiel 
employe  et  la  perfec- 
tion de  la  fabrication. 

2.  Specif iez  rUNIVER- 
SAL." 

3.  Plus  d'assurance  de  la 
robustesse  de  PUni- 
versal.  > 

4.  II  fait  le  travail  qu'on 
exige  de  lui. 

5.  Cest  un  placement 
profitable. 


Voici  I'UNIVERSAL  en  ope- 
ration. Pouvez-vous  vous  dis- 
penser d'un  semblable  outil? 

Catalogue     avec     renseignements     complets 
envoye  sur  demande. 


Cinq  raisons  dans  cette  lettre  pour  lesquelles  tous 
les  garages  devraient  avoir 

L'OUTILLAGE  UNIVERSEL: 


Tel.  6446  Automobiles   usages  a  vendre 


J.  W.   FREEMAN, 

Atelier  de   reparations  et  garage   Ford 
9654 — 106  A  Avenue   Edmonton,  Alta. 

5  Juin,  1919. 

P.  A.  C.  MclNTYRE  &  CO., 

Agents  vendeurs  pour  I'Ouest 
Universal   Reboring  Tools 
WINNIPEG,   Man. 

Messieurs, 

En  reponse  a  votre  demande  touchant  notre  expe- 
rience avec  les  outils  Universal  a  aleser  de  nouveau,  il 
nous  fait  plaisir  de  declarer  que: 

II  y  a  environ  deux  ans,  nous  avons  achete  un  outik 
UnJversaY*a~alese'r"*de  nouveau  et  depuis  nous  avons  alese 
a  peu  pres  trois  cents  moteurs  avec  cet  outil. 

Cet  outil  est  precis  et  fait  le  travail  d'une  maniere 
entierement  satisfaisante!""Nous  le  considerons  comme  un 
placement  tres  profitable" et  nous  ne  voudrions  pas  nous 
en   passer  dans  notre  atelier. 

Vos  tout  devoues, 

J.  W.    FREEMAN, 
Par  A.  F.  Coburn,  surintendant  de  I'atelier. 


Manufacture   par 


THE  WINDSOR  MACHINE  &  TOOL  WORKS 


WINDSOR 


ONTARIO 


En   Scrivunt   aux   annonceura,  m«ntionn«  "l_c    Prix   Courant",  a.v.p. 


31.  XXXII  —  No  46 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  14  novembre  1919 

• 


Fournaises 
a  Air  Chaud 


Plus  que  jamais  auparavant  dans  l'histoire  du  chauffage  des 
maisons,  ce  probleme  est  serieusement  etudie  par  le  proprietaire 
et  par  le  locataire.  De  sorte  qu'il  est  absolument  necessaire  que 
l'entrepreneur  qui  installe  le  systeme  de  chauffage  connaisse  par- 
faitement  ce  sujet  pour  preparer  intelligemment  des  estimes,  un 
plan  et  voir  a  1'installation  des  systemes  a  air  chaud. 

Le  chauffage  a  air  chaud,  lorsqu'il  est  intelligemment  et  bien 
pose,  est  reconnu  par  les  meilleures  autorites  comme  le  systeme 
de  chauffage  le  plus  hygienique,  le  plus  pratique  et  le  plus  eco- 
nomique. 

Nos  experts  en  fait  de  chauffage,  qui  consacrent  tout  leur 
temps  a  cette  industrie,  sont  des  hommes  qui  se  font  gloire  de 
suivre  la  marche  du  progres  dans  la  pose  des  chauffages  a  air 
chaud,  et  leurs  services  vous  sont  offerts  gratis  chaque  fois  que 
vous  avez  besoin  de  leurs  conseils. 

Si  vous  tenez  a  garder  votre  renom  comme  bon  poseur  de 
chauffage  a  air  chaud,  voici  quelques  points  vitaux  a  considerer: 
toujours  recommander  la  pose  des  appareils  d'un  manufacturier 
en  renom  dont  la  garantie  accompagne  toujours  la  votre;  faire 
1'installation  suivant  les  methodes  les  plus  modernes,  en  em- 
ployant  des  materiaux  de  premiere  classe  et  a  un  prix  vous  per- 
mettant  de  faire  faire  le  travail  par  les  meilleurs  ouvriers,  car 
alors  votre  client  recevra  la  pleine  valeur  de  l'argent  qu'il  depen- 
sera,  et  vous  realiserez  non-eeulement  un  profit  qui  vous  permet- 
tra  de  vivre,  mais  vous  aur.ez  la  reputation  de  faire  un  travail  re- 
commandable  et  satisfaisant,  ce  qui  ne  manquera  pas  d'aj outer 
enormement  au  SUCCES  de  votre  commerce. 


fHE  McCLARY   MANUFACTURING   CO. 


23  RUE  WELLINGTON,  MONTREAL 
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LA  VENTE  DES  CARTOUCHES  POUR  GROS 

GIBIER 

Le  chasseur  du  gros  gibier,  lorsqu'il  achete  des  cartouches,  n'a  le 
choix  que  parmi  les  diverses  marques  de  la  cartouche  appropriee 
a  sa  carabine. 

LES  CARTOUCHES  DOMINION  POUR  LE  GROS  GIBIER 

(Voir  la  liste  plus  bas) 

sont  faites  pour  les  carabines  populaires  au  Canada. 
La  qualite  reconnue  des  cartouches  de  sport  Dominion  est  le  resultat  de 
l'emploi  d'hommes  ayant  perfectionne  ces  facilites  de  production  qui  as- 
surent  la  perfection  d'un  produit. 

L'analyse  chimique  et  microscopique  de  toutes  les  matieres  —  la  surveillance  continuel- 
le  a  toutes  les  phases  de  la  fabrication  ■ —  et  des  6preuves  completes  par  le  tir  de  cen- 
taines  de  cartouches  ont  pour  resultat  la  velocity  Dominion  —  la  precision  Dominion  — 
la  penetration  Dominion  de  chaque  cartouche  empaquet^e  dans  les  boites  portant  la 
traditionnelle  marque  de  fabrique  "D".     Dites  cela  a  vos  clients. 


Les  Cartouches  de  sport  Dominion  sont: 

.25-35  a  bout  mou  sans  fumee. 

.280  a  bout  mou  sans  fumee. 

.30-30  a  bout  mou  sans  fumee. 

.303  a   bout  mou  Savage  sans  fumee. 

.303  a  bout  British  sans  fumee. 


.32  Special. 

.32-40  a  poudre  noire  et  a  bout  mou  sans 

fumee. 
.38-55  a  poudre  noire  et  a  bout  mou  sans 

fumee. 
et  jusqu'a  .57  Snider  a  poudre  noire. 


DOMINION  CARTRIDGE  CO.,  LIMITED 


120  rue  St- Jacques, 
Montreal. 


M 
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SHERWIN-WILLIAMS 

— la  ligne  complete 


p  OUR  tous  les  travaux  de  peinture,  vernissage, 
etc.,  il  y  a  un  produit  S.-W.  qui  est,  sans  con- 
tredit,  Ie  meilleur  dans  son  genre.  Lorsque  vous  pre- 
nez  en  stock  la  ligne  S.-W.  vous  pouvez  avoir  tout  ce 
qu'il  vous  faut  pour  votre  departement  de  la  peinture. 
Vous  savez  (et  vos  clients  le  savent  aussi)  que  pour 
la  qualite  et  Ie  prix,  c'est  la  meilleure  valeur  sur  le 
marche. 

La  Sherwin-Williams  est  la  ligne  de  peinture  la 
mieux  annoncee  au  monde.  Depuis  des  annees  nous 
n'avons  cesse  de  parler  au  public  a  1'aide  de  pla- 
cards, enseignes,  quotidiens,  magazines,  journaux 
d'agriculture,  etc.,  des  avantages  de  la  ligne  S-W.  Le 
public  sait  que  nos  affirmations  sont  veridiques,  car 
il  en  a  eu  la  preuve. 


Peinture  preparee — S.  W.  P. 

Teinture  a  bardeaux 

Peinture  creosotee 

Peinture  rouge  Commonwealth 
pour  granges 

Peinture  a  toitures  et  a  ponts 

ouleur  unie    (pour  murs  et  pla- 
fonds) 

mail  Old  Dutch 

)ecotint  (peinture  murale  a  l'eau 
froide) 

'einture  a  plancher  de  portique 

'einture  a  plancher  d'interieur 

larnot  (vernis  a  plancher) 

Jcarnot    (pour   vernissage    d'inte- 
rieur) 

mails  et  finis  a  auto 

f 'einture  aluminum 

mail  a  tuyau  de  poele 

ire  a  plancher 

eintures-vernis 

CO.,  etc.,  etc. 

\Jn  produit  de  bonne  qualite 
pour  toutes  les  fins. 


on 


Ecrivez  pour  avoir  des  details  sur  la  propositi 
S-W  —  e//e  veut  dire  le  pr ogres  de  votre  departement 
de  la  peinture. 


_ 


ft* 


$auvez  la  surface  etvom 
tauvez,  tout  ^u,^ 

The  Sherwin-Williams  Co. 


of  Canada,  Limited. 


FABRICANTS    DE    PEINTURE.   VERNIS.    ETDECOULEURS     EN    POUDRE 

BROYEUR    DE    CRAINE    DE     LIN 

MANHF  ACTURKS:   MONTREAL,    TORONTO,     WINNIPEG,    I.ONDRES,    ANG. 

BUREAUX    ET    ENTREPOTS:    MONTREAL,     TORONTO,    WINNIPEG,    VANCOUVER      LONDRES,    ANG. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


10 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  14  novembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  46 


Le  Peintre 

Luxeberry  dit  : 

Lorsque  papa  me  prit  comme  associe  dans 
son  commerce  il  y  a  trente  ans,  il  se  servait  des 
vernis,  teintures  et  emails  de  Berry  Brothers  de- 
puis  plus  de  trente  ans.  Papa  a  abandonne  son 
pinceau  depuis  longtemps,  mais  je  continue  en- 
core a  me  servir  des  finis  Berry,  lis  ont  ete  la 
pierre  fondamentale  de  mon  succes. 

C'est  la  confiance  meritee  dans  les  produits 
des  Berry  Brothers  qui  maintient  et  accroit  leur 
demande.  Les  plus  petits  acheteurs  ont  appris 
que  I'etiquette  des  Berry  Brothers  est  une  ga- 
rantie  de  la  qualite  et  une  protection  absolue 
contre  les  finis  de  qualite  inferieure. 

N'importe  quel  marchand  peut  accroitre 
son  commerce  de  vernis  en  mettant  en  evidence 
les  marques  des  Berry  Brothers. 


HRRYB 

Wo  rld's      Largest      Makers 

=^varnishes  and  Paint  Specialties^ 
WALKERVILLE,  ONT. 


e  Commerce  de  Hoel 


Allez-vous  etre  du  nombre  des 
marchands  qui  font  de  I'argent 
avec  le  commerce  de  Noel? 

Efforcez-vous  d'avoir  ce  commerce 
cette  an  nee  —  et  permettez  aux 
Disston  de  vous  aider! 
Les  gens  qui  lisent  regulierement 
les  annonces  des  scies  et  des  outils 
Disston  dans  leurs  journaux  et  ma- 
gazines seront  ceux  qui  acheteront 
chez  vous  a  I'occasion  de  Noel  — 
profitez  de  la  popularity  du  nom 
Disston  pour  leur  vendre. 

La  publicite  Disston  pour  les  meil- 
leurs  outils  et  scies  sur  le  marche 


atteint  pour  ainsi  dire  tous  vos 
clients. 

7,456,748  proprietaires,  781,067 
garcons  et  jeunes  gens  et  9,589,745 
cultivateurs  ainsi  que  leurs  famil- 
ies lisent  regulierement  Fes  annon- 
ces Disston  —  et  ces  memes  gens 
seront  vos  clients  a  Noel. 

Profitez  de  la  publicite  Disston  ! 

Nous  nous  ferons  un  plaisir  de  vous 
envoyer  des  etalages  de  vitrines, 
des  garnitures  de  magasin  ainsi 
que  de  la  litterature  d'annonce. 
Ecrivez-nous. 


HENRY  DISSTON  &  SONS,  Inc.,  Toronto,  Canada. 


Succursale:    Vancouver,    C.A. 


REG.U.S.PAr.OFF. 
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MODELES    COMMUNITY 


ebosulji  ifimi 


PATRICIAN  SHERATON 

ADAM  '%t  A,  GEORGIAN. 


VERNON      BRIDAL  WREATH 

MONROE 


EXETER 


COMMUNITV 
PLATE 


PAR 
PLATE 


RE!  JAN  CI 
PLATE 


I  seralt  avantageux  pour  vous  de  vendre  I'ARGENTERIE 
:OMMUNITY  PLATE.  Elle  est  faite  avec  le  plus  epais  placage 
t  le  dos  de  chaque  cuiller  et  de  chaque  fourchette  —  le  dos  est 
a  surface  la  plus  exposed  a  I'usure  —  est  proteg6  par  notre 
elebre  double  couche  superposee  et  visible  d'argent  pur,  qui 
onne  a  I'article  la  double  epalsseur  de  I'argenterie  ordinaire. 
Mle  est  vendue  sur  une  base  de  revente  qui  vous  assure  un  jo  I  i 

rofit  et  en  meme  temps  vous  protege  contre  les  gens  sans 
crupules  qui  "coupent"  les  prix.  Aux  points  de  vue  du  modele, 
e  la  quallte  durable  et  de  I'approbation  du   public,  II  n'y  a   pas 

argenterie  sur  la  marche  aujourd'hui  qui  me>ite  autant  d*etre 
oussee  de   I'avant  que   la   COMMUNITY    PLATE. 


L'Argenterie  RELIANCE  PLATE  Oneida  Community  est  une 
ligne  recommandable  pour  les  gens  qui  tiennent  a  avoir  de 
I'argenterie.  mais  qui  ne  peuvent  acheter  la  COMMUNITY 
PLATE.  Cette  argenterie  est  avec  double  couche  de  placage, 
renforce  aux  endrolts  les  plus  exposes  a  I'usure  par  une  double 
couche  visible  d'argent  pur. 

L'Argenterie  PAR  PLATE  Oneida  Community,  protegee  ou 
porte  I'usure,  est  sclentifiquement  modelee  pour  donner  le  plus 
long  service  possible  pour  le  montant  debourse.  Blen  que  son 
prix  soit  moderS,  la  qualite  est  excellente,  de  sorte  que  e'est  une 
ligne   payante  pour  n'importe  quel   marchand. 


ONEIDA  COMMUNITY,  LTD. 

NIAGARA,  Falls,  Oint. 


TO-s-a^-^rg^feggg 
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Economie 


Si  vous  voulez  que 
votre  commerce  de 
poeles  soit  profita- 
ble, tenez  une  ligne 
qui  donnera  entiere 
satisfaction  a  votre 
clientele. 


LES  POELES  "SOUVENIR"  EN  FONTE  ET  EN  ACIER  SONT 
VENDUS  PAR  TOUS  LES  MARCHANDS  PROGRESSISTES 

Les  avantages  of ferts  par  ces  poeles  sautent  aux  yeux  des  acheteurs  et 
les  ventes  se  font  vite.  Ces  poeles  repondent  a  tous  les  besoins  d'une  me- 
nagere.  En  depit  de  la  hausse  generate  de  la  matiere  premiere,  nous  som- 
mes  encore  en  position  d'offrir  au  commerce  la  meilleure  valeur  au  plus 
bas  prix  possible.  Les  caracteristiques  des  poeles  "SOUVENIR"  sont  la 
QUALITE  et  L'ECONOMIE.  Comparez-les  avec  les  autres  poeles  sur 
le  marche  et  vous  serez  force  d'admettre  cela. 

Si  vous  tenez  a  conserver  votre  clientele  et  a  l'accroitre,  ecrivez  pour 
avoir  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix.  NOS  POELES  FERONT  LE 
RESTE. 


No 
8-18  Carr6 
9-20  Carr6 
9-22  Carr6 
9-20  Reservoir 
9-22  Reservoir 


Ronds 

6-8" 
4-9"  2-6' 

6-9" 


Fourneau 
16  x  16  x  10% 
18  x  18  a  10% 
)M  x  20  x  12 


Botte  a  feu         Boite  a  feu 
pom-  le  charbon   pour  le  bois 


Dessus 


14  x  6  x  6% 

15  x  6  x  7 
17  x  7  x  7 


16  x  6  x  6%  38  x  25% 

21  x  7  x  7      28  x  40 

23  x  8  x  8       28  x  42 

28  x  45 

26  x  46 


Hauteur  Poids 

31  300 

32  350 
32    390 

410 
450 


Prix 
$49.80 
52.95 
56.65 
60.85 
64.50 


THE  HAMILTON  STOVE  &  HEATER  CO.,  LIMITED 

SUCCESSEURS     DE 

GURNEY,  TILDEN  &  CO.,  LIMITED 


VANCOUVER 


HAMILTON,    ONTARIO 

WINNIPEG 


MONTREAL 


"75  annees  de  succes  dans  la  fabrication" 
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I  VOlfS  AVEZ  BESOIN  DE  SERRURES  ET  DE  QUINCAILLE- 

RIE  D'ENTREPRENEURS 

Adressez-vous  en   toute   confiance  a 

IHE  HAMILTON  STOVE  &  HEATER  COMPANY,  Limited. 

Successeurs  de 

GURNEY,    TILDEN  &  CO.,  Limited 


rou    No    1980 

i!  de  nuit  a  cylindre, 
ire  antique.  En  vente 
us    les    marchands   de 


Notre  quincaillerie  est  garantie 
sous  tous  rapports  dormer  en- 
tiere  satisfaction  a  votre  clien- 
tele, quelque  difficile  qu'elle  soit. 


Fermeture  1  D  No 
0200 

Pour  l'interieur.  Fini  cuivre 
antique.  Prix:  $5.70  la  dou- 
zaine. 


ii0.32  la  douzaine,  net. 


jrHE  HAMILTON  STOVE  &  HEATER  CO.,  LIMITED 

SUCCESSEURS    DE 

2URNEY,   TILDEN  &  CO.,  LIMITED 


I  JVER 


HAMILTON,    ONTARIO 


WINNIPEG 


'75   annees   de   succes   dans   la  fabrication" 


MONTREAL 
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LA  "AERO  CORD"  est  la  seule  corde  sur  le  marche  qui  soit  a  I'epreu- 
ve  de  I'eau,  ne  pourrit  pas  et  ne  s'etire  pas.  Ces  caracteristiques  ex- 
ceptionnelles  en  font  sans  contredit  le  meilleur  article  a  se  procu- 
rer comme  corde  a  linge,  corde  a  voile,  corde  a  tente,  corde  a  touage  et 
corde  a  trolley.  Elle  repond  aussi  a  tous  les  besoins  de  I'interieur  et  peut, 
par  exeimple,  fort  bien  servir  de  corde  a  chassis,  etc. 

PLUS  forte  et  coutant  meilleur  marche  que  n'importe  quel  autre  arti- 
cle servant  a  un  usage  semblafole,  il  n'est  pas  surprenant  que  cette 
corde  se  soit  cree,  dans  le  monde  commercial  et  industriel,  une  re- 
putation a  nulle  autre  comparable.  Elle  est  sans  aucun  dbute  la  plus 
profitable  pour  le  marchand,  qui  donne  infailliblement  satisfaction  a  sa 
clientele  et  augmente  constamment  ses  ventes,  et  a  tous  ceux  qui  s'en 
servent,  puisqu'elle  est  la  meilleure   et  la  moins  cher. 


Demandez  a  votre  Erarchand  de  gros  la 
corde  a  linge  "Aero",  elle  coute  moins  et 
dure  plus  longtemps. 


LA  "AERO  CORD"  est  composee  d'une  corde  speciale  a  fibre  tordue, 
couverte  par  de  nombreux  plis  de  coton,  tisses  sous  haute  tension, 
I'enroulant  etroitement,  pour  qu'elle  ne  se  deroule  pas,  ni  ne  s'affai- 
blisse,  ou  ne  s'etire;  quant  a  son  etat  d'etre  a  I'epreuve  de  I'eau,  elle  est 
soumise  a  une  solution  qui  maintient  d'une  facon  permanente  les  fibres 
de  la  corde  entiere,  eliminant  toute  espece  de  rouille  ainsi  que  I'etirage, 
et  la  rendant  presque  indestructible.  Cette  solution  est  neutre  et  ne  ta- 
chera  ni  ne  decolorera  les  tissus,  comme  corde  a  linge. 

LA  construction  de  la  "AERO  CORD"  est  basee  sur  le  principe  suivant: 
plus  vous  donnez  de  torsion  a  une  corde,  plus  grande  est  la  force 
pour  un  certain  diametre  donne;  mais  quand  une  tension  est  exercee 
sur  cette  corde,  elle  tend  a  se  derouler,  le  deroulement  etant  en  proportion 
directe  au  degre  de  tension  exercee.  Ceci  non  seulement  affaiblit  le  tissu, 
mais  permet  un  degre  considerable  d'etirage.  Tous  ces  defauts  des 
cordes  ordinaires  sont  elimines  dans  la  "AERO  CORD",  la  meilleure  et  la 
moins  cher. 


Aero    Mfg.    Co.    Ltd. 


Sherbrooke,  Que. 


jt 
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^ugmentez    vos    Ventes    en    tenant    la    ligne 

MAPLE    LEAF 


Le    MONARCH,   un    superbe     poele  de  famille 

•i  un  poele  indispensable  dans  toutes  les  families.  Vous  constaterez  qu'il  est  de  vente  facile.  II  combine  la 
■r  exceptionnelle  aux  derniers  perfectionnements  ap  ported  a  un  poele.  II  est  d'un  beau  modele  uni  avec  corps 
lie  d'acier  Spaisse,  contenant  un  fourneau  parfait  avec  thermometre  pour  1'enregistrement  des  degr^s  de  la 
lir,  un  rechaud  d'une  dimension  exceptionnelle,  une  barre  pour  les  linges  de  vaisselle,  le  plus  nouveau  foyer 
ejles  fameuses  grilles  Duplex  pour  bruler  du  bois  ou  du  charbon.  La  vente  de  ce  poele  donne  un  gros  profit.  II 
■>tud  pour  ainsi  dire  tout  seul  a  cause  de  sa  valeur  exceptionnelle,  de  son  prix  modeYe  et  de  ses  ameliorations 
1  'us  nouvelles. 

La  campagne  de  publicite  nationale  pour  le  Monarch  rend  faciles  les  ventes  de  ce  poele. 
Ecrivez  aujourd'hui  meme  pour  avoir  un  catalogue  ainsi  que   nos   prix. 

*rFacture   par 

THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY,  Limited 


OTTAWA 


CANADA 


Distributeurs    pour    I'Ouest:    THE    CANADIAN      SUPPLY    COMPANY,   SASKATOON,   SASK. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures  et  Vernis, 
Huiles,  Vitres,  Mater iaux  de  Construction,  etc. 

EN  GROS  SEULEMENT 


^  OS  voyageurs  sont  actuellement   en    route   pour  vous  visiter;    ils  vous  offriront  les  dernieres 

*  '  nouveautes  de   I'annee. 

n   ESERVEZ   quelques    minutes  d'examen    a    leurs  echantillons,  ce  ne  sera  pas  du  temps  perdu 

*  *•  pour  vous. 

LEUR  collection  d'articles  est  aussi  complete  que  possible  et  presente  un  assortiment  des  plus 
varies. 

IV]  OS  prix  ont  ete  etablis  avec  soin,  vous  ne  pouvez    manquer    de    les    trouver    avantageux    et 

*  '  nous    esperons    que    vous    voudrez    bien   nous  donner   la   faveur  de  vos   ordres,  que   nous 
remplirons  a  votre   entiere   satisfaction.  » 


L.-H.  Hebert  &  Cie.,  (Limitee) 


.    -    IMPOETATEURS 

297  et  299  rue  Saint-Paul. 


MONTREAL 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  3couler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  r6p6t£es.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


/ 


LES   MEILLEURES   FOREUSES  A   TORSION 


MORROW        ?■"--; 


Ingersoll, 


Faites   d'acier   Sheffield    (Ang.)    par   la    John    Morrow    Screw   &    Nut    Co.,    Limited   —    une    compagnie   essen- 
tiellement  canadienne. 


Les  foreuses  Morrow  sont  garanties 
sous  toas  rapports  et  elles  pereeront 
plus  de  trous  avec  moins  d'affutage. 


Achetez  de  votre   marchand    de   gros   le   plus   proche,    mais      EXIGEZ     LES     MORROWS.       Les    marchands   de 
gros  recommandables  ne  vous  donneront  pas  de  contrefagons. 

Usine  a    Ingersoll,  Canada. 

En  gros  seulement  de 
F.  BACON  &  CO.,  Agents, 
Montreal,  Que. 


■I 
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M.  le  Marchand  de  Quincaillerie 

Etes-vous  en  affaires  pour  faire  un  profit?  La  ligne  de  balances  que 
vous  vendez,  vous  permet-elle  de  faire  concurrence  aux  maisons  vendant 
par  la  poste  tout  en  vous  laissant  une    marge  raisonnable  de  profits? 

— Si  non,  vous  ne  devriez  pas  la  tenir  en  magasin.  Vous  y  ga- 
gneriez  a  donner  suite  a  cette  annonce. 


Champion 

Union 

240  lbs 


Remarquez  le 

nouveau  genre 

de  plateau 


Nous  sommes  en  position  de  vous  coter  les  prix  les  plus  avantageux  pour 
vous  sur  la  ligne  bien  connue  des 

BALANCES  IMPERIAL  STANDARD  &  CHAMPION  JEWEL 

Tous  les  modeles  et  toutes    les  capacites    au   choix. 

Depuis  la  plus  petite  balance  postale    a  la  plus    grande  balance-true    de 
200  tonnes  pour  chemin  de  fer. 

Ne    manquez    pas    de 

nous  ecrire  pour  avoir     

notre    gros    catalogue 

descriptif     ainsi     que 

notre    liste    de    prix. 

Vous   y  trouverez   un 

gros  profit. 

Manufacturers   par 

THE  BURROW,  STEWART  &  MILNE  CO.,  LTD. 

HAMILTON    ....    CANADA 

Agent   pour  l'Est   du   Canada 

-  -  36  rue  Saint-Dizier,  Montreal. 


Balance  de  menage 
Capacite:    25  lbs. 


Balance    de    menage 
Capacite:    10  lbs. 


|  [JOHN  R.  ANDERSON 
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LA  RADIANT 

Tenez  la  Radiant  en  stock.  El le  brule  du  petrole  ou  de  la  gazoline.  Elle  donne  plus  de 
lumiere  que  20  lampes  a  I'huile  de  charbon  ordinaires.  Contrairement  aux  lampes  ge- 
neralement  employees,  elle  brule  dans  n'importe  queJIe  position;  se  place  sur  le  cote, 
la  tete  en  bas  ou  on  peut  la  rouler  sur  le  plancher  sans  le  moindre  danger.  'Se  vend  au 
detail  $15.00. 

Prix  aux  marchands,  lampe  echantillon $12.50 

En  lots  de  2  lampes 11.50 

En  lots  de  6  lampes 11.00 

En  lots  de  12  lampes 10.75 

Lampe  Portative  Morale  a  Gazoline  pour  PExterieur 

Puissance  de  300  chandelles,  depense  1-3  cent  par  heure.  Faite  spe- 
cialement  pour  devanture  de  magasin  avec  fontaine  d'une  capacite 
d'une  pinte.  Une  jolie  lampe  forte,  durable,  resistant  aux  intemperies 
et  avec  laquelle  on  peut  compter  avoir  satisfaction,  sous  tous  rap- 
ports. Celui  qui  I'essaie  n'en  veut  pas  d'autre.  Cette  lampe  est  nic- 
kelee  et  munie  d'une  cheminee  en  mica  et  elle  peut  remplacer  la  lam- 
pe mise  generalement  dehors.  Prix  au  complet,  prete  a  servir  $18.00 
Termes.  —  Une  remise  de  30%  doit  accompagner  la  commande.  Si 
toute  la  remise  accompagne  la  commande,  un  escompte  de  5%  sera 
deduit  sur  le  prix  de  la  facture. 


THE  CAPITAL  GASOLINE  LIGHT  CO. 

Rue  Sparks,  OTTAWA,  Ont. 


Bees  de  Lampe  et  de  Fanal "  CORRECT "  ] 

(type  a  flamme  en  eventail) 

De  25  p.c.  a  50  p.c.  plus  de  lumiere  que  n'importe  quel  autre  bee. 


Donnez  un  comman- 
de d'essai  a  voire  mar- 
chand  de  gros.  Vous  ai- 
merez  ces  bees. 


Nous  fabriquons  ega- 
lement  les  bees 
"QUEEN  MARY"  et 
"  DOMINION." 


THE  SCHULTZ  MFG.  CO.  LIMITED 

HAMILTON,     Canada.  I 

Donnez-nous  le  nom  de  votre  marchand  de  gros  et  nous  vous 

enverrons  un  echantillon. 
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erigez  vousmeme  votre  garage 


Nos  garages  sont  modernes,  indestructibles,  se  transpor- 
ted, se  posent  et  se  defont  facilement. 

lis  sont  a  l'epreuve  du  vent  et  du  feu. 

lis  ne  peuvent  rouiller. 

Ce  sont  des  constructions  sur  charpente  en  acier  avec  toi- 
ture  en  tole  galvanisee. 

Nous  avons  pour  les  marchands  des  prix  qui  leur  laissent 
une  belle  marge  de  profits. 

Pour  plus  de  renseignements,  ecrivez  a  la 


DOMINION  CORRUGATED  STEEL  PIPE  CO.  LTD. 

SAINT-JEAN,   Que. 


Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"   de 


Une  ligne  populaire  et  profitable  durant  toute  l'annee. 
Vos  clients  la   eonnaissent  grace  a  notre  publicile 


lAXWELL'S  LIMITED, 


St.  Mary's,  Ont. 


. 


Nous  fabriquons  toutes  especes  de  Scies  Circulaires  a  dents  solides 

et  a  dents  rapportees.     Quel  que  soit  le  genre  de  Scies  que  vous 

desirez,   nous  pouvons  vous  les  faire. 

Reparations  generates  sur  Scies  telles  que: 

Vieilles  Scies,  a  dents  solides,  converties  en  dents  rapportees,  ou  a 

denies  rapportees  converties  en  dents  solides. 

Scies  passees  au  feu  repar£es  a  neuf,  a  dents  solides,  ou  a  dents 

rapportees. 

Dents  et  Sections  de  Scies  SIMONDS  et  R.  HOE. 

Demandez  nos  prix  avant  de  placer  vos  commandes  ailleurs. 

LA  MANUFACTURE   DE  SCIES  DE   LEVIS 

LEVIS,  QUE. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Les  Kribs  font  faire  de  l'argent 


LES  MACHINES  A  LAVER  KRIBS  ne  manquent  jamais  d'etre  une  source:  hiinterrompue  de  profits  pour 
res  marchands  qui  les  vendent  parce  qu'elles  no  manquent  jamais  de  donner  un  service  entieremer.t  satis- 
faisant  an  client  qui  les  achete. 

C'EST  UN  VERITABLE  PLAISIR  que  de  vendre  ces  machines,  dont  les  avantages  sont  si  superieurs  a 
mux  des  autres.  Le  bois  qui  entre  dans  leur  construction  —  du  cypres  ehoisi  —  et  le  soin  avec  lequel 
ell.es  sont  i'aites  sont  des  exclusivites  attrayantes.  Les  ENGRENAGES  DECOUPES  rendent  impossible 
le  glissement  mi  le  relachement  de  la  marche  —  un  inconvenient  que  l'on  constate  souvent  avec  les  en- 
grenages  fondus  ordinaires.  Le  MECANISME  RT3CO UVBRT  et  la  distribution  faite  avec  soin  du  poids  de 
I'appareil  —  ce  qui  evite  la  trop  forte  tension  sur  les  pentures  ainsi  que  le  bris  du  couvercle  —  sont  d'ex- 
cellents  arguments  de  vente  employes  chaque  jour  par  des  centaines  de  marchands  enchanted  de  vendre 
cett'e  ligne  de  machines  a  laver. 

La   LAVEUSE   ELECTR1QUE   KRIBS   offre   tous  les    avantages   de  la  machine  la  plus   moderne   a   un    prix 
raisonnable.       Son    service    est    merveilleux    sans   occasionner  une  forte  depense. 
A  l'electricite,   par  moteur  a  gazoline,   par  moteur  hydraulique  ou  a  la  main. 

Catalogue  illustre  et  liste  de  prix  sur  demande. 


William  A.  Kribs  Co.,  Limited 

HESPELER,  ONTARIO 

Fabricants  de  trues  de  tous  genres  pour  la  manutention  des  marc hand ises. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous   nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  ou  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas     -      -     Ontario 


PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

FAITS  AU   CANADA 

11    ii'i'St     peut-etre    pas    generalement    connu    que    ces    su] 
creations  trouvent  un  marche  dans  plusieurs  pays  du  mom 
des   marchandises   ne   sont  achetees   qu'a.   cause   de  leur  merits 
artistique. 

En   Angleterre,    ces   papiers   a   tapisser   sont   tenus   dans  le  plus 
grand    estime;    en    France,    ils   sont    considered    comnie    pi 
subir   favorablement  la   comparaison   avec  ceux   (jui   sont   fabrl* 
ques    au    pays    meme;     en    Australie,     en    Nouvelle-Zehm 
Terre-Neuve*  et   au   Sud-Africain,    ils  jouissent   d'un   renon 
ceptionnel.      Les   Canadiens,    surement,    ne   vont   pas   met. 
cote    des    marchandises    fabriquees    au    pays    pour    acheU 
papiers  a  tapisser  imported  qui  ne  les  surpassent  pas  en  beauti 
du   dessin   et   des   couleurs  ni   dans   1' excellence   de  leurs  traite- 
ments  techniques. 


Les   papiers   "Tout   rognes"    Staunton   sauvent   du   temps  et  ( 

travail   dans  la   pose   de  la  tapisserie  et  ils  assurent  un  travail 

parfait. 

Loi-s<iue  vous  achetez   des   papiers  a  tapisser.    faites-vous  mon' 

tier  les  papiers  Staunton.     Ils  sont  en  vente  cliez  tons 

cipaux  marchands  de  papiers  a  tapisser  du  Canada. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 
Salles  de  ventes  a  Montreal:  Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 
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Pneus"  Partrid#©' 

Puissants  Auxiliaires  du  Progrcfs 


/^w/&^/sv/w^2ftpF.E-Partrid8PRubber  Company.iimirorf.Guoip^Ont 


Representants  pour  (a  Province  de  Quebec, 

LAMONTAGNE  LIMITEE,  .  -  MONTREAL. 


L'annonce  illustree  ici  fait  partie  d'une  serie  qui  est  pu- 
bliee  dans  les  quotidiens  et  les  magazines  d'un  ocean  a 
Pautre.  Les  marchands  peuvent  profiter  de  cette  publi- 
city en  donnant  une  comma nde  immediatement  a 

LAMONTAGNE  Limitee, 

MONTREAL 
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C'est 
la  bonne  — 

La  Cloture 
Ornementale 
Peerless 

est   la   perfection   meme 
en    fait   de   clotures;    elle 
embellit,     protege    et    re- 
hausse  la  valeur  de  votre 
ST  propriety.     Elle    sauvegarde 

t  vos  enfants,  gcarte  les  chiens 

et     animaux     maraudeurs     et 
preserve  vos  poulets.    Elle  ga- 
rantit    la   pelouse,    les   arbustes 
et  les  fleurs  et  empeche  de  pas- 
ser dessus.     Elle  dure   egalement 
Sjf  longtemps. 

f      Embellissez  votre   maison  avec  la 

Cloture  Ornementale  Peerless.  Elle  est  faite 
?   en  fil  de  fer  solide  et  rigide,  fortement  gal- 
vanise et  revetu  d'email  de  zinc  pour  preve- 
nir   la   rouille.    La  cloture  Peerless  rSpond  a 
W    son  nom  tant  par  le  style  que  par  la  dur£e,  le 
f     service  et  autres  qualites  qui  assurent  une  sa- 
»    tisfaction   absolue.     Elle  ne  tirebouchonne  pas 
ni  ne  peut  s'effondrer  par  l'usage  courant. 
Ecrivez  pour  catalogue.  II  montre  de  nombreux 
jolis    dessins    de    cloture    pour    pelouses,    pares, 
ecoles,   eglises,   cimetieres,   etc.      En  vente  chez 
presque  tous  les   marchands. 

THE  BANWELL-HOXIE  WIRE  FENCE 

COMPANY,  Ltd. 
Winnipeg,  Man.  Hamilton,  Ont. 


Pourquoi  Employer  le  Premier 

Outil  qui  vous  tombe  sous 

la  main? 


POURQUOI    perdre    votre    temps    et    gaspiller   votre    energie 
avec   des  outils  appropries  a  tout  autre  travail   pour  faire 
des    ouvrages    de    forage    lorsque    le     Porte-outil    reglable 
"Agrippa"   pour  forer  vous   offre   le   dernier  degre   de   la  com- 
modite    et    de    I'efficacite. 

Chaque  porte-outil  pour  forer  peut  recevoir  des  barres  de 
plusieurs  dimensions.  Sa  hauteur  se  regie  facilement;  un 
tour  de  I'anneau  strie  eleve  ou  baisse  la  base  sur  laquelle 
repose  le  travail.  Tout  1'appareil  se  fixe  instantan6ment  en 
serrant    I'ecrou    de   fixation. 

Quatre  dimensions  pour  les  barres  de  y&"  a  2',"  —  fournis 
avec  ou  sans   barres. 

J.  H.  WILLIAMS  &  CO. 

122   S.   Clinton   St.,      122  Vulcan   St.,       122    Ruboids  St., 

CHICAGO,      III  BUFFALO,      N.-Y.      BROOKLYN,      N.-Y. 


Porte-outil 


"Agrippa"    de 
pour    forer. 


Will 


lams 


VENTE  D'INVENTAIRE      j 

MESSIEURS:  — 

Nous  avons  100,000  pieds  de  moulures  as- 
sorties  pour  encadrement  de  %",  1",  V/2",  2" 
de  large;  fini  dore,  circassien,  chene  fume  et 
imitation,  que  nous  devrons  ecouler  d'ici  au  15 
decembre.  Dans  le  but  de  satisfaire  notre  nom- 
breuse  clientele,  nous  n'expedierons  qu'a  cha- 
que client  800  pieds  assortis  de  ces  moulures, 
representant  200  pieds  de  chaque  largeur  pour 
la  modique  somme  de  $50.00.  Ces  moulures 
ont  une  valeur  de  6c  a  12c  le  pied  et  represen- 
tent  un  assortiment  complet  des  derniers  mo- 
deles.  Ecrivez  et  confiez-nous  votre  commande 
immediatement. 

La  Cie  Winsintainer  &  Fils  Inc. 


Bureau  et  salles  d'echantillons 
58-60   Boulv.  St-Lauren.t, 


Manufacture, 
7  rue  Clarke. 


MONTREAL,   Que. 


Vous  connaissez  le  vieux  proverbe: 

"Le   Temps   est   un 
Grand   Maitre" 

et  certes  l'auteur  de  ce  dicton  dit  juste,  car  la 

PEINTURE 


a,  depuis  1842,  acquis  une  reputation  ex- 
ceptionnelle  dans  la  fabrication  de  peinture 
de  qualite.  Cette  experience  de  77  annees 
est  a  votre  service. 

Vous  avez  l'opportunite  de  faire  des  profits 
en  vendant: — 

"La  Peinture  Correcte  pour  Peindre 
Correctement." 

S'il  n'y  a  pas  d'agent  Rarnsay  dans  votre 
ville,  ecrivez-nous. 

A.   Ramsay   &   Son    Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842. 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 
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Gillette 


FAITS  AU  CANADA 


MADE  IN 


CANADA 


;»*jiHette> 


KNOWN  THE     ^-~S--  '   WORLD  OVER 

CONNUS  DU  MONDE  E.NT1KR 


ont  tcu jours  ete  populaires  comme  cadeaux  de  Noel. 

Lorsque  $5.00  valait  $5.00,  les  Rasoirs  Gillette  etaient  une  ligne 
profitable  a  tenir. 

Aujourd'hui,  un  $5.00  n'achete  qu'un  cadeau  qui  coutait  $2.50  au- 
paravant. 

Mais  pour  les  acheteurs  de  Gillette  un  $5.00  est  encore  un  $5.00, 
Le  prix  et  la  valeur  du  Rasoir  de  Surete  Gillette  sont  exactement 
les  memes  qu'ils  etaient  avant  la  guerre. 

Ce  fait  et  la  publicite  plus  intensive  que  jamais  que  nous  faisons  a 
Pcccasion  de  Noel  dans  les  quotidiens  et  sur  des  placards  va  faire 
de  Noel  1919  "La  plus  grosse  saison  de  ventes  de  Gillette  encore 

vue." 

Gillette  Safety  Razor  Co.  of  Canada,  Limited 

73,  rue  St-Alexandre,  Montreal,  Que. 


En   6crivant   aux    annonceurs,   mentionnez  "La    Prix   Courant",   s.v.p. 


24 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  14  novembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  46 


Sieges  de  chaise — Faits  de  trois  placages 

Modeles  reguliers 


Tous  les  si£ges  C.V.C.  sont  faits  du 
meilleur  materiel,  bien  colics,  d'une 
jolie  forme  et  troues  avec  soin;  les 
coins  des  sieges  sont  bien  arrondis, 
les  bords  poiis,  passes  au  papier  sabl§ 
et  finis  avec  du  veritable  vernis  i. 
bancs  d'gglise. 

Faites  venir  des  6chantillons  et  com- 
parez-les  avec  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque. 


CANADA 


anadian  Veneering  Co.,  Inc. 

ACTON  VALE,  QUEBEC 

Distributeurs:    Richardson   &   Bureau,  55  rue 
St-Frs-Xavier,    Montreal. 


Notre  Machine  a  Coudre  "RIVAL" 


est  actuellement  la 
meilleure  valeur  sur 
le  marche.  Elle  est 
tres  robuste  et  elle 
durera  tres  longtemps. 
Son  service  donnera  la 
plus  entiere  satisfac- 
tion et  elle  est  "ga- 
rantie  pour  10  ans". 
C'est  une  superbe  ma- 
chine fini  chene  dore. 
Pour  plus  de  rensei- 
gnements  au  sujet  de 
cette  machine  supe- 
rieure,    ecrivez   a 

LA  FONDERIE 

DE  L'ISLET, 

Limitee, 

L'lslet  Station,  Que.  ' 


Notre  assortiment  considerable  de  BOULONS  A  VOITURE 
et  A  MACHINE,  DE  VIS  A  CARROSSERIE,  RIVETS, 
ECROUS  ET  RONDELLES  (washers),  ECROUS  CARRES 
ET  HEXAGONES,  PENTURES  DE  PORTES  DE  GRANGE 
ET  DE  BARRIERE  AVEC  CROCHETS  POINTUS,  assure 
des  commandes  remplies  rapidement  et  une  expedition 
prompte.  NOTRE  QUALITE  ET  NOS  PRIX  PLAISENT  A 
TOUT    LE    MONDE. 

LONDON  BOLT  &  HINGE  WORKS 


Agences  a    Montreal 
Toronto 
Winnipeg 
Vancouver 


Siege  social  et  fabriques: 

623-639    Maitland    St., 

London,  Canada. 


RESERVOIRS    A   GAZOLINE 

RESERVOIRS    DE   PREMIER   ORDRE    SOUDES    ET    EPROUVES 
Pour  emmagaslnage  souterraln  de  la  gazollne.  ..  . 

(Avec  tous  accessolres  appropries) 
Un  reservoir  de  haute  qualite 
completement  soude  &  l'acler, 
ce  qui  le  rend  pratiquement 
d'une  seule  piece.  Peint  a. 
l'exterieur  avec  de  la  pein- 
ture  noire  anti-rouille  et  a. 
l'epreuve  de  l'acide.  lis  sont 
pratiquement  a.  l'epreuve  de 
la  rouille  et  des  matieres 
corrosives.  lis  sont  faits  par 
des  ouvriers  experts.  Nos  re- 
servoirs sont  fabriques  con- 
formement  aux  exigences  du 
National  Board  of  Fire  Underwriters. 

Avant  de  laisser  nos  usines  ils  sont  tous  eprouves  sous  pression 
d'air  par  un  surintendant  competent,  et  sont  ensuite  encaisses  et 
expedies  pour  que  vous  les  receviez  en  bonne  condition.  Nous 
croyons  que  nos  prix  vous  interesseront,  car  ils  sont  tres  raison- 
nables.  Rien  de  mieux  pour  emmagaslner  de  la  gazoline.  Toute 
dimensions  faites  sur  commande.  Ligne  complete  de  pompes  m»- 
surant  automatiquement. 

Ecrivez  pour  brochure. 

THE  STEEL  TROUGH  &  MACHINE  CO.,  Limited 


TOLES  NOIRES 


Marque 


GLOBE 


Flexibles,  faciles  a  travailler  et  d'un  fini  uniforme. 

JOHN  LYSAGHT,  Limited, 

Manufacturers 
NEWPORT,    ANGLETERRE. 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

560  rue  Saint- Paul  Ouest 
MONTREAL. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  pretes  a  poser. 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronne 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR   &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82  Rue  McGill,  MONTREAL. 

Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:  Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  polices  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  a   Sydney  Mines, 

N.-E.  —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de   Finlssage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New  Glasgow    (N.-E.) 


9  Forge 


•HACHES,NJU?TEA!JX,CUfS  ANSUU$E5(WREKCBE$l 

,.      .....       .      ...    ..,    ... 

Ji   FORCINGS.   i-iMif^i 


TWEED,  ONTARIO,  CANADA. 
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D  arce  que  vous  ne  vendez  pas  des  ACCESSOIRES  D'AUTO- 
*  MOBILE,  ce  n'est  pas  une  raison  pour  que  vos  clients  ne  fas- 
sent  pas  un  choix  personnel  de  ce  qu'il  leur  f aut,  si  vous  tenez 
ce  livre  sur  votre  comptoir. 

Presque  tout  le  monde  possede  un  automobile,  et  vous  devriez 
vous  preparer  pour  repondre  a  la  demande  a  l'occasion  de  Noel. 

Suggerez  a  vos 

clients  qu'ils 

donnent 


des    Accessoires 

d'Automobile  en 

Cadeaux   de   Noel 


Ce  catalogue  a  ete  prepare  dans  le  but  de  vous  aider  de  la  f  agon 
la  plus  pratique  a  preparer  vos  commandes  par  la  poste. 
Pour  le  commerce  de  Noel,  nous  vous  offrons  un  service  tout 
{special  —  nous  expedions  promptement  les  commandes  par  la 
poste  et  nos  prix  sont  tres  raisonnables. 

DONNEZ-NOUS  UNE  COMMANDE  D'ESSAI 


LEWIS    BROS.,    LIMIEED 

MONTREAL 

Tout  en  fait  de  quincaillerie 

Accessoires  pour  plombiers  et  contrac- 

teurs    de    chemin    de    fer,    articles    de 

sport,     coutellerie,     toiture     preparee, 

peintures  et  vitres. 


Accessoires 
'automobile 


Accessoires 
d'automobile 
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,IN€  SYSTEMS 


LES   SYSTEMES   DE  CLASSEMENT 

Gardiens  des  Archives  de  la  Ville 

Le  fait  que  VEquipement  de  classeurs  en  acier  de  "l'Office  Specialty"  a  etg 
choisi  pour  equiper  le  Departement  des  Archives  du  Bureau  d'Enregistrement 
de  Toronto,   dont  ci-dessous  une  vue,   est  un  tribut  significatif  de  la  confiance 

placee   dans  son   habilete   a,  proteger  les   milliers  de   documents  importants   qui 
constituent  les  archives  municipales  de  la  ville  de  Toronto. 

La  meme  quality  de  produit  —  l'esprit        aux   commergants    et  hommes   d'affai 


de  service  identique  qui  ont  caracte- 
rise  l'equipement  de  cette  institution, 
vous  sont  offerts,  que  vos  besoins  con- 
sistent en  un  simple  Classeur  de  Car- 
tes ou  en  un  equipement  complet  de 
Bureau. 
Nous  nous  ferons  un  plaisir  d'envoyer 


res  notre  Catalogue  d'Equipement  de 
Classeurs  en  Bois  ou  en  Acier.  Ecri- 
vez-nous  aujourd'hui  a  ce  sujet. 

THE  OFFICE  SPECIALTY  MFG.  CO., 

LIMITED. 
Bureau:  —  81    rue   St-Pierre,   Montreal. 


Table  Alphabetique   des   Annonces 


Aero  Mfg 14 

Armour  &  Co €5 

Banque   Molsons, 

Couverture 
American  Pad  &  Tex- 
tile ........      4 

Assurance  Mt-Royal     72 
Bailey  &  Son  ....    42 

Banque  d'Hochelaga  70 
Banque  Nationale  .  76 
Banque  Provinciale.  70 
Banwell-Hoxie  ...  22 
Beach  Foundry  ...  15 
Bird  &  Son, 

Couverture 

Berry  Bros 10 

British  Colonial  Fire   72 

Brodeur,  A 66 

Brodie  &  Harvie  ...  66 
Burrow  Stuart  Milne  17 
Canada  Foundries  .  24 
Canada  Life  Assurance 

Co 70 

Canadian  Nat.  Car- 
bon    28 

Canadian  Polishes 

Ltd 68 

Capital  G,  Light  .  .  18 
Carnation  Milk  ...  60 
Chamberlain  Mede- 

cine   . 65 

Chouinard.  J.-B.  .  .  66 
Canadian  Postum 

Cereal 43 

Canadian  Salt   .    .    .    4i 


Canadian  Veneering 

Co.  . 24 

Cie  d'Assurance  Mutuel- 

le  du  Commerce   .  72 

Connors  Bros   .    .    . .  64 

Clark,Wm 64 

Cluett,     Peabody  .    .  58 

Circle  Bar  Knitting   .  50 

Cote  &  Lapointe   .    .  66 

Couillard,  Auguste    .  72 

Dennis  Wire  ....  4 
Desmazieres  ....  66 
Disston  Saw  ....  10 
Dom.  Canners  Ltd.,  .  67 
Dominion  Cartridge 

Co 8 

Duffy,  J.  J.,  &  Co.  .  .  60 
Dom.    Corrugated    Steel 

Pipe 19 

Emprunt  de  la  Vic- 

toire 74 

Eddey,  E.  B.  &  Co.  .  .  68 
Fabrique  de  balais  de 

Granby 58 

Fontaine,  Henri  ...    66 

Gendron  Mfg 17 

Gillette  Safety  Razor 

Co 23 

Gagnon  P.  A 72 

Garand,  Terroux  & 

Cie.  . 72 

Gonthier  &  Midgley  .  72 
Gutta  Percha  &  Rub- 
bar  Co 3 


Hamilton  Carhatt  .   .   50 
Hamilton  Stove  & 
Hatton  .......    62 

Heater  Co.,  Ltd.  12-13 

Hebert,  L.-H 16 

Hobbs 5 

Imperial    Tobacco     .   29 

Inglis 58 

International  Time 

Couverture 

Jonas  &  Cie,  H.  ...    69 

Kribs 20 

Lamontagne  Lrmitee  21 
La  Prevoyance  ...  72 
Leslie  &  Bros.    ...   25 

Lewis  Bros 25 

Liverpool-Manitoba  .  72 
La  fonderie  de  l'lslet 

24 

London  Bolt 24 

Mathieu 46 

Mathieu,    (Cie  J.  L.)    68 

Maxwells  Ltd 19 

Mc Arthur,  A 24 

Manufacture  de  Scies 

de  Levis 19 

McClary 7 

Mercier 58 

Montreal  Biscuits  Co.  68 
Morrow  Srew  &  Nut 

Co 16 

Nova  Scotia  Steel 

Co 24 


Offiqe  Specialty  . 
Old  City  Mfg.  Co.  . 
Oliver-Lee  .... 
Oneida  Community 

Ltd 1 

Oscar  Onken  .... 
Ottawa  Paint  Works, 

Couverture 


Paquet  &  Bonnier 
Pigeon  Lymburner 

Pink 5 

P.  Poulin  &  Cie   .    •  66 

Ramsay  &  Son  .   .   • 
Richard,  Wilcox  &  Co., 

Ltd 27 

Rose  et  Laflamme  .  I 

Schultz  Mfg.  Co., 

Ltd.   .    .       18 

Sherwin    Williams  .  • 
Stauntons,  Ltd.  .   .  • 

Still  Mfg.  Co 

Steel  of  Canada  .  . 
Stanway    Hutchins  . 
Sun  Life  of  Canada  i 
Steel  Through  &  Mch.2- 

Trudel  &  Guillet  . 

Western  Ass.  Co.  .   j 

Ward i 

Williams  Co.,  J.  H.   .  \ 
Wisintainer  &  Fils   .  < 
Windsor  Machine  & 
Tool b 
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No.    543    Red    Runner 

La     meilleure     roulette     flexible 

avec    lisses  couvertes 


Royal    Trolley 
Roulette    pour    porte    de    maison 


Support    double    pour   solives 


Meules    a    Monture    Tubulaire 


No.   265    Roulettes   d'Angle 
Excellentes   pour   portes  de   garage 


5dc.  lure    pour    porte    coupe-Teu. 
Tous    genres    —    Ligne    complete 


Nous  enverrons  avec  plaisir 
notre  catalogue  (160  pages)  com- 
plet  a  qui  nous  en  fera  la  demande. 

Ecrivez-nous  pour  prix  sur  tout 
ce  qui  peut  vous  interesser,  a 
notre 


Bureau   de   Montreal 


Lorsque  vous  etes  de  passage  a 
Montreal  venez  a  notre  bureau  et 
a    notre    salle    d'echantillons 

290   rue   St-Paul   Quest 


Absorbe-chocs    H.   &   D.    Rend   doux 
aux  Fords  les  mauvais  chemins 


No.  321.   Roulette  Trolley  Cham- 
pion,   sans    egale 


No.    11.   Support-trolley   de    porte 

de   maison,  silencieux  et  d'un 

roulement   facile. 


Echelle    de    magasins.     Tous 
genres 


rr 


:«u 


fochards  Wilcox* 


__  Support  de    Porte   de   garage 


AtCHAffO* 
WILCOX^ 


<OndO* 
mfSS®\m 


Canadian  Company,*™  ftss? 

London.Ontario. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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mm  MEULEUR  ARTICLE  DE  VEIiTE 

POUR  NOEL 


FAITES  la  revue  de  votre  magasin.  Y 
a-t-il  une  ligne  de  vos  marchandises 
plus  appropriees  pour  cadeaux  de 
Noel  que  la  DAYLO? 
N'y  a-t-il  pas  une  DAYLO  a  la  portee  de 
toutes  les  bourses;  n'y  a-t-il  pas  une 
DAYLO  appropriee  comme  cadeau  a 
n'importe    qui? 

Une  DAYLO  n'est-elle  pas  un  cadeau  ideal 
—  combinant  la  beaute  avec  I'utilite  pour 
tous  les  jours  de  I'annee? 
II  y  a  pour  ainsi  dire  des  milliers  de  gens 
qui  ont  deja  inscrit  la  DAYLO  sur  la  liste 
de  leurs  cadeaux.     II  y  en  a  des  milliers 


d'autres  qui  le  feront  lorsque  notre  gran- 
de  publicite  a  I'occasion  de  Noel  commen- 
cera.  Et  il  en  reste  des  milliers  d'autres 
encore  qui  n'ont  qu'a  apprendre  que  les 
DAYLOS  sont  tres  appropriees  pour  etren- 
nes  pour  les  acheter. 

Le  profit  que  vous  retirerez  de  ces  ventes 
peut  etre  considerable,  si  vous  avez  un 
stock  approprie  a  votre  clientele  et  d'une 
variete  suffisante  pour  faire  un  joli  eta- 
lage  de  ces  lampes  portatives. 
Donnez  votre  commande  aujourd'hui  me- 
me  a  votre  marchand  de  gros.    N'attendez 


pas  que  le  stock  actuel  soit  epuise. 
CANADIAN  NATIONAL  CARBON   COMPANY,   Limited. 

Dept.  211,  TORONTO,  Ontario. 


2637  6992  2657  4702 

En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Cowant".  s.v.p. 
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:   Compagnie  de  Publication  des  marchands-detaillants 
du  Canada,   Limitee, 

T|ephone   Bell   Est  1185.  MONTREAL. 

Breau  de  Montreal:    EDIFICE    DANDURAND. 
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Canada $2.60 
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(klONNEMENT 
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II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
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bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 
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I  PAIEMENT   DES  MONTANTS  DUS   PAR   LES 
MAISONS   D'AFFAIRES   CANADIENES   AUX 
MAISONS  ALLEMANDES. 


Lors  du  commencement  des  hostilites  en  1914, 

grand  nombre  de  maisons  canadiennes  impor- 
nt  des  marchandises  allemandes,  et  un  autre 
ibre  de  maisons  canadiennes  exportaient  egale- 
t  des  marchandises  en  Allemagne.  Lorsque  la 
rre  a  ete  declaree,  les  montants  dus  par  les  mai- 
»    canadiennes  aux  maisons  allemandes,  et  par 

maisons  allemandes  aux  maisons  canadiennes 
;  restes  en  souffrance.  Le  traite"  de  paix  qui  a 
signe  a  Versailles  prevoit  au  reglement  de  ces 
nces,  et  a  edicts  deux  procedures  alternatives 
e    lesquelles     chacune     des  puissances  alliees 

faire  son  choix  dans  le  cours  du  mois  qui  sui- 
ila  ratification  du  traits. 

La  totalite  des  dettes  encourues  avant  ou  pen- 
la  guerre  sera  exigible  de  part  et  d'autre,  et 

ill  ur  du  change  est  etablie  pour  le  recouvre- 
t  de  ces  dettes  au  prix  qu'elle  etait  lors  de  la 
aration  de  la  guerre.  Chacune  des  puissances 
les  a  le  droit  d'opter  dans  le  cours  du  mois  sui- 
I  la  ratification  du  traite  au  reglement  direct 
tb  les  creanciers  et  les  debiteurs,  ou  le  gouver- 
■ent  de  chacun  des  pays  allies  a  le  droit  d'eta- 
bureaux  de  verification  a  qui  Jes  reclama- 
i  seront  transmises,  et  il  deviendra  du  devoir 

ss  bureaux  de  verification  d'ajuster  les  dites  re- 
lations de  la  maniere  suivante: 

l^es  sujets    allemands  feront    le  total  de    leur 

mation,  et  les  sujets  des  pays  allies  en    feront 

et    les    bureaux  de  verification  de  chaque 

i  ernement  feront  le  remboursement  a  leurs  na- 

.   S'il  y  a  une  balance  due  par  les  Allemands 


a  l'un  des  pays  allies,  le  gouvernement  allemand 
sera  tenu  d'en  faire  le  paiement  immediatement. 
S'il  arrive  qu'il  y  a  une  balance  due  par  les  allies 
aux  Alleir.ands,  ce  montant  sera  retenu,  et  devra 
s'appliquor  sur  le  montant  a  etre  paye  par  les  Alle- 
mands comme  indemnite  de  guerre.  Dans  le  cas 
ou  ces  bureaux  de  verification  seraient  etablis,  le 
reglement  direct  entre  le  sujet  d'un  pays  allie  en- 
vers  les  Allemands  est  defendu. 

Le  gouvernement  anglais  a  pris  avantage  de 
Foption  pour  les  reglements  au  moyen  de  bureaux 
de     verification,     et  nous  croyons  que  ce  systeme 

gnera  aux  sujets  anglais,  et  par  consequent 
canadiens,  des  frais  inutiles  et  des  ennuis  de  toutes 
sortes  concernant  le  recouvrement  des  montants 
qui  seront  dus  aux  Allemands  par  les  maisons  ca- 
nadiennes, car  advenant  le  cas  ou  les  reclamations 
de  maisons  canadiennes  seraient  contestees,  les 
maisons  canadiennes  auraient  ete  dans  l'obligation 
d'instituer  des  procedures  en  Allemagne  pour  en  re- 
couvrer  le  montant,  et  il  n'y  a  pas  de  doute  que  les 
tribunaux  allemands  seraient  plutot  sympathiques 
a  leurs  nationaiix  na'aux  etrangers,  et  ensuite  il  v 
a  toujours  les  frais  de  deplacement  dans  les  causes 
de  ce  genre,  tandis  que  le  systeme  de  bureaux  de 
verification  et  de  compensation  elimine  tous  ces 
frais  inutiles,  et  les  reglements  seront  faits  sous 
l'autorite  du  gouvernement  du  pays  allie. 


LE  SYSTEME  METRIQUE. 


Depuis  quelques  annees  deja,  il  s'est  fait  un 
mouvement  considerable  aux  Etats-Unis  surtout 
en  faveur  de  l'adoption  du  systeme  metrique.  Au 
Canada,  plusieurs  de  nos  corps  publics  ont  passe 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER  /l£STDWC/£UX 
^•^"P  IT  "lif  rM  ET RAPPO/m DE 
lilljbAl       It  JL^I      BONSPftOEITS. 
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des  resolutions  favorisant  ce  systeme  sur  le  sys- 
teme de  mesures  actuelles. 

Dernierement,  le  Club  Commercial  Universel 
dont  le  bureau  est  a  San  Francisco,  California,  a 
fait  tenir  au  president  Wilson  au  dela  de  57,000  re- 
queues emanant  de  toutes  les  parties  des  Etats- 
Unis  en  faveur  du  systeme  metrique,  et  sur  ce  n om- 
bre, seulement  426  etaient  opposees  au  change- 
ment.  II  est  a  esperer  qu'en  face  de  cette  situation, 
et  surtout  en  consideration  des  avantages  qu'il  y 
aurait  a  retirer  en  faisant  ce  changement,  qu'avant 
longtemps  les  Etats-Unis  adopteront  le  systeme 
metrique,  et  nous  ne  doutons  pas  qu'aussitot  que 
la  chose  deviendra  en  vigueur  aux  Etats-Unis,  qu'il 
sera  necessaire  pour  le  Canada  d'en  faire  autant. 


LE  CANADA  ET  LA  FOIRE  DE  BRUXELLES 


M.  G.  Langlois,  commissaire  general  du  gou- 
vernement  de  Quebec  en  Belgique,  a  envoye  des  rap- 
ports aux  gouvernements  d'Ottawa  et  de  Quebec, 
ainsi  qu'au  Board  of  Trade  et  a  la  Chambre  de  Com- 
merce de  Montreal,  pour  les  engager  a  participer  a 
la  Foire  de  Bruxelles,  en  avril  prochain. 

Nous  avons  toutes  raisons  de  croire  qu'il  sera 
donne  une  suite. interessante  a  ces  rapports. 


NOUVEAUX  REPRESENTANTS 


M.  H.  M.  Vardon  vient  d'etre  nomme  gerant 
des  ventes  de  l'Est  de  la  Oliver-Lee,  Limited,  avee 
tout  le  controle  des  ventes  de  Montreal  a  Halifax. 
M.  Vardon  est  tres  connu  dans  ce  territoire  ou  il  a 
vendu  une  ligne  de  gomme  a  macher  pendant  plu- 
sieurs  annees.  La  Oliver-Lee,  Limited,  sont  les 
agents  vendeurs  canadiens  pour  les  "Aromints"  et 
les  tablettes  de  fruits  Repetti. 

M.  Sydney  A  .  Naar  vient  egalement  d'etre 
nomme  gerant  des  ventes  de  l'Ouest  pour  la  Oliver- 
Lee,  Limited.  II  aura  le  controle  des  ventes  de  Fort 
William  a  Vancouver.  La  Oliver  Lee,  Limited,  sont 
les  agents  vendeurs  canadiens  pour  les  "Aromints" 
et  les  tablettes  aux  fruits  Repetti. 


LES  VOYAGEURS  DE  COMMERCE  MORTS  AU 
CHAMP    D'HONNEUR. 


Ungues  sur  les  champs  de  bataille;  plusieurs  etaient 
des  veterans  de  la  guerre  sud-africaine  et  l'un  d'eus 
avait  meme  trompe  les  autorites  militairec  qua); 
son  age  pour  pouvoir  aller  outre-mer. 

En  devoilant  le  tableau  d'honneur,  M.  Wilkins 
appela  les  noms  des  trente-quatre  membres  de  1 
sociation  qui  sont  tombes  au  champ  d'honneur  et 
tous  les  assistants  ecouterent  tete  baissee  la  lecture 
de  cette  liste  qui  comprend  les  noms  suivants: 

C.  V.  Allan,  H.  C.  Handerson,  F.  Barbier,  Dun- 
can Campbell,  J.  J.  Campbell,  W.  D.  Deas,  G.  L. 
Dobbin,  H.  W.  Fales,  C.  Galibert,  Harold  Gallen, 
W.  S.  Hare,  A.  D.  Johnson,  James  Kay,  A.  Lalantle, 
F.  LeBailly,  F.  E.  Lockhart,  N.  A.  Major,  W.  P. 
Munro,  E.  C.  McComiskey,  G.  O.  McDonell,  J.  C. 
McTurk,  F.  R.  Newman,  W.  E.  Orchard,  A.  O'Sulli- 
van,  L.  A.  Plante,  J.  H.  Porter,  A.  F.  Revol,  R.  F. 
Telford,  E.  C.  Thorn,  B.  G.  Todd,  W.  J.  Walker. 
J.  N.  Warminton,  C.  C.  Weir,  J.  Fox  Wilkins. 


Un  tableau  d'honneur  portant  les  noms  de  trois 
cent  quatorze  membres  de  l'Association  des  voya- 
geurs  de  Commerce  du  Canada  qui  ont  servi  sous 
les  drapeaux  pendant  la  guerre  a  ete  devoile  samedi 
soir  par  M.  Robert  C.  Wilkins,  ancien  president  de 
l'Association.  La  ceremonie  a  eu  lieu  dans  les  lo- 
caux  de  l'Association,  edifice  du  Board  of  Trade, 
sous  la  presidence  de  M:  J.  P.  Harrison. 

M.  Wilkins,  au  cours  de  son  discours,'  declara 
que  par  suite  de  leur  modestie,  on  n'avait  pas  pu 
savoir  exactement  le  nombre  de  ceux  qui  avaient 
gagne  la  medaille  ou  la  croix  militaire,  mais  il  etait 
certain  que  bon  nombre  d'entre  eux  s'etaient  dis- 


LA   CONVENTION    DE    LA   SHERWIN-WILLIAMS 
COMPANY. 


Si  le  succes  d'une  convention  se  mesure  a  l'ar- 
deur  que  mettent  les  delegues  a  entreprendre  leurs 
travaux,  on  peut  affirmer  que  la  convention  de  la 
Sherwin-Williams  Co.,  qui  a  eu  lieu  dernierement 
au  siege  social  a  Montreal,  a  ete  un  veritable  suc- 
ces. L'interet  cles  congressistes  ne  s'est  pas  de- 
menti une  seule  journee  et  tous  semblaient  reelle- 
ment  inspires  de  la  maxime  suivante  si  blen  appro- 
priee  qui  avait  ete  choisie:  "Le  merite  cree  la  con- 
fiance,  la  confiance  cree  l'enthousiasme,  l'enthou- 
siasme  conquiert  le  monde." 

Comme  il  n'etait  plus  question  d'influenza  cette 
annee,  les  Vendeurs  ont  pu  venir  assister  au  emi- 
gres de  toutes  les  parties  du  Dominion,  depuis  la 
Nouvelle-Ecosse  jusqu'a  la  Colombie  Britanniqut . 
et  discuter  pleinement  le  programme  propose  pour 
1920. 


M.  L.-P.  BEAULNE. 


Nous  sommes  heureux  d'apprendre  que  Mon- 
sieur L.-P.  Beaulne,  pendant  plusieurs  annees  a 
1'emploi  de  la  Sheet  Metal  and  Products  Company, 
representera  a  l'avenir  la  maison  Brandram-Hen- 
derson  Ltd.  dans  les  Cantons  de  l'Est. 

Monsieur  Beaulne  est  un  agent  commercial 
ayant  beaucoup  d'experience,  et  avant  de  rendre 
visite  a  ses  nombreux  amis  et  a  ses  clients  des  Can- 
tons de  l'Est,  il  a  tenu  a  passer  quelques  semaines 
dans  les  laboratoires  de  la  compagnie  Brandram- 
Henderson  Ltd.  afin  de  bien  se  rendre  compte  de  la 
qualite  de  la  marchandise  qu'il  aura  a  offrir,  et  le 
service  sur  lequel  les  marchands  pourront  comp 
Monsieur  Beaulne  pourra  donner  a  ses  clients  des 
informations  tres  utiles  concernant  le  commerce 
de  la  peinture,  et  nous  ne  doutons  pas  qu'il  aura 
beaucoup  de  succes. 
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Le  commerce  de  novembre  dans  le  magasin  de  quincaillerie 

au  detail 


eparatifs  pour  le  commerce  de  I'hiver  et  des  fetes 

—  La  demande  des  merchandises  irregulieres 

—  Prendre  les  commandes  —  Augmenter  les 
ventes  et  les  profits  —  Systeme  pour  les  mar- 
chands  de  quincaillerie. 


La  venue  de  novembre  avec  son  jour  d'actions 
i  graces  et  l'approche  du  temps  de  l'oie  des  tables 
>.  fetes  fait  rappeler  aux  marchands  de  quincaille- 
3  qu'ils  doivent  avoir  leurs  stocks  de  coutellerie 
i  bonne  condition.  La  saison  des  fetes  de  la  Noel 
du  jour  de  l'An  n'est  pas  eloignee. 

C'est  a  present  le  moment  de  prevoir  les  affai- 
s  a  venir,  de  faire  rentrer  rapidement  les  mar- 
landises  qui  ont  deja  ete  commandees,  de  donner 
;s  commandes  supplementaires  pour  les  differen- 
s  specialities  et  les  articles  courants  qui  doivent 
Ire  mis  en  evidence  et  vendus,  et  de  preparer  les 
jimpagnes  de  publicite  et  les  etalages  de  vitrine 
pant  que  le  temps  d'ex£cution  ne  soit  arrive. 

Novembre  est  un  mois  durant  lequel  le  mou- 
pment  des  articles  reguliers  de  quincaillerie  est 
|es  accelere.  C'est  le  temps  ou  les  gens  pensent 
jx  poeles,  aux  fournaises,  aux  ranges,  aux  chauf- 
rettes,  et  aux  nombreuses  reparations  de  ces  ar- 
cles  pour  lesquels  on  s'adresse  aux  magasins  de 
uincaillerie. 

Dans  le  dernier  mois  d'automne,  les  sportsmen 
3  montrent  tres  actifs.  Leurs  demandes  pour  ar- 
les,  munitions,  pieges  et  trappes  sont  fort  impor- 
mtes.  Les  marchands  intelligents  se  rendent 
oinpte  de  cette  particularity  et  ajoutent  materiel- 
>ment  a  leurs  profits  en  etant  empresses  a  repon- 
re  aux  besoins  des  chasseurs  de  leurs  locality. 

Preparations  pour  I'hiver 

En  ce  mois  de  novembre  qui  signale  aussi  l'ap- 
roche  de  I'hiver,  c'est  le  moment  de  completer  les 
tocks  de  patins  a  glace,  de  traineaux,  de  pelles  a 
eige,  de  crampons  pour  trottoirs,  de  thermome- 
tc,  de  facon  a  etre  pret  a  repondre  aux  de- 
landes  immediates  qui  peuvent  vous  etre  faites  du 
ait  des  changements  soudains  de  temperature. 
>uvrez  ces  deux  caisses  de  patins  qui  sont  dans 
otre  magasin.  Elles  y  entrerent  en  aout  avec  le 
enefice  de  l'escompte  supplementaire  pour  le  paie- 
lent  comptant,  et  la  manufacture  fut  avisee  lors- 
ue  vous  fites  le  reglement:  "Caisses  non  encore 
uvertes;  verifierai  soigneusement  la  facture  plus 
ard,  et  s'il  manque  quelque  chose  vous  arriverai." 

Descendez  en  quelque  endroit  central  de  votre 
aagasin  les  patins  qui  sont  restes  de  I'hiver  der- 
iier.  Arrangez  le  stock  complet  en  une  forme  sys- 
ematique.  Revisez  vos  cartes  de  prix  a  date.  Eta- 
agez  et  etiquetez  un  echantillon  de  chaque  sorte 
ie  patin.    N'attendez  pas  pour  faire  ce  travail  que 


Maitre  Hiver  soit  arrive  et  vous  trouve  incapable 
de  servir  promptement  vos  clients. 

II  se  peut  que  I'hiver  dernier  vous  ayiez  eu  de 
nombreuses  demandes  de  chaussures  pour  la  nei- 
ge,  de  toboggans,  de  skis  e;  autres  articles' d'hiver 
que  vous  n'aviez  pas  en  stock  et  dont  vous  avez 
perdu  consequemment  la  vente.  Voyez  les  besoins 
de  votre  localite,  parlez  de  la  chose  avec  les  gar- 
50ns  qui  viennent  a  votre  magasin.  lis  en  savent 
plus  long  que  vous  sur  les  desirs  de  leurs  jeunes  ea- 
rn arades  et  il  serait  peut-etre  bon  de  prendre  en 
stock  quelques-uns  des  articles  qu'ils  vous  sugge- 
reront.  Ecrivez  a  plusieurs  maisons  pour  avoir 
leurs  catalogues  et  leurs  prix.  Lorsqu'on  vous  de- 
mande telle  ou  telle  marchandise,  montrez  que 
vous  la  connaissez.  Expliquez  a  vos  clients  que  la 
demande  peu  frequente  ne  justifie  pas  encore  la 
•mise  en  stock  dans  votre  ville,  que  vous  prendrez 
note  de  leurs  commandes  et  les  reinplirez  prompte- 
ment par  colis  postal  ou  express,  sans  frais  addi- 
tionnels. 

Lorsque  des  demandes  vous  sont  faites  pour 
des  marchandises  qui  relevent  distinctement  des 
commerces  de  marchandise  seche  ou  d'epicerie,  en- 
voyez  vos  clients  a  vos  voisins.  Mais  quand  les  de- 
mandes s'appliquent  a  des  articles  qui  se  classifient 
5  la  rubrique  de  ferronnerie,  quincaillerie  ou  pro- 
duits  s'y  rapportant,  prenez  les  commandes  et  fai- 
tes-en  des  ordres  speciaux.  Vous  n'etes  pas  en  af- 
faires par  philanthropic  et  pour  indiquer  continuel- 
lement  aux  gens  ou  s'approvisionner  des  marchan- 
dises que  vous  n'avez  pas  en  stock. 

Les  commandes  speciales 

Nombre  d'etablissement  de  quincaillerie  du 
pays  doivent  leur  developpement  rapide  a  l'etude 
soigneuse  des  demandes  des  clients  et  a  la  prompte 
livraison  des  marchandises  repondant  a  ces  de- 
mandes. C'est  sur  de  modestes  debuts  que  de 
gros  departements  ont  ete  edifies  et  que  les  stocks, 
les  ventes  et  les  profits  ont  augmente. 

II  y  a  environ  vingt  ans,  quand  la  baguette  de 
corniche  en  metal  apparut  sur  le  marche,  un  mar- 
chand  de  quincaillerie  du  Vermont  recut  un  ordre 
dun  constructeur  dans  lequel  cet  article  etait  spe- 
cific. II  en  commanda  tout  de  suite  en  deman- 
dant quelques  centaines  de  pieds  de  plus  pour  son 
propre  stock.  Comme  il  se  specialisait  dans  les 
fournitures  de  construction,  il  se  mit  a  pousser  la 
vente  de  la  nouvelle  specialite.  II  n'eut  pas  de 
peine  a  demontrer  a  ses  clients  avec  echantillon 
en  mains  les  avantages  de  cette  baguette  sur  celle 
en  bois.  Ses  affaires  augmenterent,  et  il  devient 
l'agent  du  manufacturier  pour  l'etat  de  Vermont, 
annonQa  les  marchandises  dans  les  journaux  lo- 
caux  et  envoya  des  lettres  circulaires  aux  contrac- 
teurs  de  batisses  a  plusieurs  villes  a  la  ronde. 
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Plus  tard  vinrent  s'ajouter  a  cette  ligne,  les 
lattes  en  metal,  les  attaches  en  metal,  les  supports 
a  solides,  et  ce  marchand  progressif  eut  la  reputa- 
tion d'avoir  le  seul  stock  de  ces  articles  de  l'etat, 
le  public  sachant  qu'il  pouvait  toujours  compter 
sur  lui  pour  des  livraisons  rapides. 

Une  autre  chose  qui  fut  demandee  a  notre 
homme  fut  le  clou  recouvert  de  ci'ment.  II  prit  la 
commande  de  son  client  pour  cinq  kegs,  et  en  fit 
ajouter  dix  pour  son  propre  stock  et  commenca 
rapidement  a  introduire  cet  article  dans  son  com- 
merce. II  montra  ces  clous  recouverts  de  ciment 
aux  fabricants  de  boites,  aux  fabricants  de  treil- 
lage  de  porte  et  aux  inanufacturiers  de  glacieres. 
II  demontra  que  ces  clous  s'enfoncaient  plus  faci- 
lement  et  tenaient  mieux  que  les  clous  reguliers 
et  qu'en  outre,  ils  ne  rouillaient  pas.  II  prit  plu- 
sieurs  commandes  et  obtint  l'agence  du  comte  pour 
ces  clous.  Les  affaires  augmenterent  rapidement. 
II  controla  ce  commerce  dans  cette  locahte  et  au 
bout  de  trois  ans  vendait  dix  chars  de  clous  cimen- 
tes,  nombre  de  commandes  etant  livrees  directe- 
ment  des  wagons  aux  entrepots  des  clients,  evi- 
tant  ainsi  le  double  camionnage. 

Quelques  observations  recentes 

i 
II  y  a  deux  mois  le  gerant  du  magasin  en 
question  visitait  un  magasin  de  quincaillerie  dans 
la  cite  de  New  Jersey  ou  il  rencontra  un  marchand 
empresse  a  servir  ses  clients  en  prenant  des  com- 
mandes pour  des  marchandises  speciales.  Un  des 
clients  s'informa  d'une  tondeuse  a  -gazon  a  moteur 
et  le  vendeur  lui  dit  de  s'adresser  au  chef  de  rayon 
qui  repondit  qu'il  y  avait  plusieurs  marques  sur  le 
Inarche.  II  ajouta  qu'il  pouvait  lui  en  procurer 
une  a  un  prix  correct  et  de  fait  la  vendit  moins 
chere  qu'il  n'aurait  pu  le  faire  s'il  l'avait  eue  en 
magasin,  car  la  demande  etait  encore  trop  petite 
pour  justifier  la  mise  en  stock. 

De  fait  c'etait  la  premiere  demande  recue  par 
ce  magasin  pour  une  tondeuse  a  moteur  et  le  ven- 
deur avisa  le  client  que  les  catalogues  et  les  prix 
arriveraient     dans  quelques  jours  et  qu'il  pourrait 
les  consulter  et  recueillir  tous  les  renseignements. 
Quand  le  client  fut  parti,  le  vendeur  alia  au  bureau, 
prit  un  registre  commercial  et  le  feuilleta  jusqu'a 
la    liste  des  manufacturiers  de  tondeuses  a.  gazon 
qu'il  copia  sur  une  fiche  imprimee  specialement  a 
cette  fin.     Pour  completer  son  travail,  il  alia  au  bu- 
reau   des    dactylographes    et  fit  Scrire  des  cartes 
postales    aux    differents    manufacturiers    deman- 
dant tous  les  renseignements  relatifs  aux  tondeu- 
ses a  moteur,  puis  rangea  la  fiche  dans  la  filiere  de 
reference    marquee:    "Renseignements    pour    mar- 
chandises speciales  a  recevoir  promptement".    Une 
telle  methode  amene  souvent  d'excellents  r6sultats. 
Les    commandes  pour  marchandises  speciales 
peuvent    constituer    une    bonne   part  des  affaires 


d'un  quineaillier  actif.  La  plupart  des  consomina- 
teurs  comprennent  qu'il  n'y  a  pas  de  bornes  a  la 
variete  et  au  nombre  des  articles  qui  se  classifient 
sous  la  rubrique  de  quincaillerie.  Nul  marchand 
ne  peut  avoir  en  stock  tout  ce  qui  se  fait  dans  sa 
ligne,  il  ne  serait  d'ailleurs  pas  sage  d'y  pretendre. 

Le  stock  moyen  d'une  magasin  de  detail  de 
quincaillerie  comporte  environ  douze  mille  articles, 
tandis  que  dans  le  catalogue  d'un  des  principaux 
marchands  de  gros  les  articles  inscrits  s'elevent 
au  nombre  de  deux  cent  mille.  Un  article  d'ail- 
leurs qui  se  vend  bien  dans  une  province  peut 
etre  invendable  dans  une  autre. 

II  est  un  fait  certain,  c'est  qu'un  des  gros  pro- 
blemes  du  marchand-detaillant  de  quincaillerie 
est  de  savoir  ce  qu'il  ne  doit  pas  acheter.  n  faut 
done  qu'il  soit  attentif  aux  demandes  de  sa  localite 
pour  avoir  une  connaissance  generale  des  diffe- 
lents  articles  de  la  ligne  de  quincaillerie  et  faire 
comprendre  clairement  a  ses  clients  qu'il  y  a  tou- 
jours une  bonne  raison  pour  ne  pas  avoir  en  stock 
les  marchandises  irregulieres  qu'on  peut  lui  de- 
mander  parfois.  II  est  aussi  de  bonne  politique 
qu'il  laisse  les  gens  sous  1'impression  qu'il  a  des 
relations  qui  lui  permettent  d'obtenir  rapidement  a 
des  prix  aussi  avantageux  qu'ailleurs  tout  ce  qui 
lui  est  demande. 


CONVENTION    DES    GERANTS    ET    DES    VEN- 

DEURS  DE   LA  BRANDRAM-HENDERSON 

LIMITEE. 


La  convention  annuelle  des  gerants  et  ven- 
deurs  de  la  Cie  Brandram-Henderson  Ltee  a  eu 
lieu  recemment  a  Montreal  et  a  obtenu  le  plus  franc 
succes.  La  conference  s'est  ouverte  par  une  adresse 
de  chaiides  felicitations  faite  par  M.  George  Hen- 
derson, le  president  et  gerant  general  de  la  compa- 
gnie. 

Le  programme  de  la  premiere  journee  compre- 
nait  une  discussion  sur  la  campagne  de  publicite  en 
1920  par  Frank  H.  Smith,  une  discussion  generale 
de  la  campagne  par  les  membres  de  la  convention, 
un  lunch  au  club,  une  discussion  des  problemes  des 
voyageurs,  des  suggestions  et  demandes  des  ven- 
deurs,  un  diner  a  l'Hotel  Windsor  et  une  represen- 
tation theatrale. 

Le  second  jour  debuta  par  une  visite  a  la  fa- 
brique.  La  matinee  fut  consacree  a  la  discussion 
de  la  campagne  de  vente  pour  1920  par  W.  S.  Mc- 
Lennan et  l'agence  ideale  B-H  par  S.  W.  Smith. 
Apres  le  lunch  au  club,  il  y  eut  une  discussion  ge- 
nerate par  les  membres  de  la  convention  sur  les 
campagnes  de  ventes  et  l'agence  ideale.  Ensuite 
vint  une  discussion  sur  les  usages  pour  lesquels 
sont  designes  les  produits  B-H  et  sur  les  methodes 
a  employer  pour  obtenir  des  resultats  satisfaisants. 

La  convention  fut  cloturee  par  un  nouveau 
discours  de  M.  George  Henderson. 
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Les  accessoires  d  automobiles  sont  de  bonne  vente 


Le  panneau  d'echantillon  dans  le  rayon  des 
ccessoires  merite  une  mention  speciale.  II  est 
ransportable  et  consiste  en  une  planche  fixee  sur 
n  chevalet.  II  se  fait  en  bois  mou  et  les  echantil- 
ms  peuvent  se  changer  facilement  de  temps  a  au- 
e.  II  est  bon  de  marquer  chaque  article  avec  une 
tiquette  indiquant  le  nom  de  l'article,  son  numero 
t  son  prix. 

Voici  quelques  remarques  que  fait  un  de  nos 
orrespondants  a  propos  des  accessoires: 

Je  cherche  toujours  a  avoir  un  stock  de  tous 
s  articles  qu'une  personne  qui  n'est  pas  du  metier 
mt  facilement  ajuster  ou  fixer  elle-meme.  Lors- 
a'ttn  article  est  demande  plus  d'une  fois  dans  un 
space  de  temps  raisonnable,  j'en  fais  l'essai  tout 
abord  en  petite  quantite  et  si  je  vois  qu'il  se  vend 
en,  j'en  achete  alors  par  lot,  ce  qui  me  permet 
eviter  d'avoir  de  la  marchandise  qui  dort  sur  les 
lyons. 

Les  pneumatiques  ne  m'ont  pas  donne  le  re- 
iltat  que  j'esperais,  probablement  parce  que  je 
etais  pas  bien  agence  pour  ce  genre  d'articles. 
ir  exemple,  les  ateliers  de  vulcanisation  sont  a 
erne  de  donner  un  meilleur  service  et  peuvent 
uvent  faire  economiser  un  pneu  qu'autrement  on 
rait  oblige  d'abandonner.  De  sorte  que  si  nous 
ndons  un  pneu  et  que  le  client  s'apercoit  ensuite 
I'il  aurait  pu  faire  reparer  le  vieux,  il  pensera  tou- 
urs  que  nous  avons  abuse  de  son  ignorance  en 
atiere  de  pneus.  Nous  ne  poussons  done  pas  trop 
tte  ligne,  quoique  nous  ayons  toujours  un  peu  de 
)ck  afin  d'avoir  un  assortiment  complet. 

Mais    tout  le    reste  des    accessoires  est    bien 

I  yant,  et  j'aimerais  pouvoir  consacrer  tout  mon 

nps  a  la  vente  de  ces  articles.    Je  pense  que  e'est 

e  des  lignes  les  plus  satisfaisantes  que  Ton  puisse 

)uver  dans  la  ferronnerie.     Car  tout  d'abord  elle 

vend  bien.    Un  automobiliste  vient  pour  chercher 

petit  article  et  il  n'y  a  rien  de  plus  facile  que  de 

vendre  d'autres  marchandises  telles  que  des  mi- 

irs,  clefs  anglaises,  polis  et  tout  ce  qui  peut  etre 

lie  pour  sa  voiture.      Ce   sont   aussi   de  bonnes 

Mites  au  comptant,  car  il  n'y  a  que  tres  peu  d'au- 

tnobilistes  qui  demandent  du  credit.     Nous  don- 

ms,  toujours  au    proprietaire  de    garage  un    es- 

<  ^pte  qui  lui  permet  de  faire  un  petit  benefice  et 

-st  etonnant  de  voir  comment  nos  affaires  pros- 

'ent  dans  cette  ligne. 

Une  vitrine  bien  faite  attire  l'attention  des 
uiffeurs  d'autos  ou  de  camions  ainsi  que  des 
'prietaires  de  garages  qui  remarquent  parfois 
tement  l'outil  qui  leur  manque  et  qui  viennent 
:hcter.    Un  bon  etalage  procure  toujours  de  bon- 


nes ventes.  N'allez  pas  cependant  surcharger  votre 
vitrine.  Tachez  de  mettre  chaque  article  en  evi- 
dence en  mettant  toujours  le  prix  sur  chacun.  Ne 
faites  pas  un  etalage  trop  uniforme  et  trop  regulier. 
L'etalage  doit  avoir  une  certaine  originalite  et  un 
pouvoir  d'attrait.  Certaines  vitrines  ne  font  qu'at- 
tirer  l'attention  et  provoquent  des  remarques  de  ce 
genre :  Comme  e'est  bien .  .  .  etc .  .  . ,  mais  ne  creent 
mil  desir  d'entrer  pour  acheter  les  articles  exposes. 
.Ce  genre  detalage  manque  son  but. 

La  quincaillerie  et  les  outils  pour  constructeurs  for- 
ment  aussi  une  ligne  tres  interessante. 

Les  constructeurs  achetent  aujourd'hui  de  la 
quincaillerie  de  bien  meilleure  qualite  et  la  ques- 
tion de  prix  est  bien  moins  inquietante  que  la  ques- 
tion d'obtenir  les  approvisionnements  de  la  fabri- 
que.  II  est  difficile  de  se  procurer  la  quincaillerie 
de  premiere  qualite  en  quantite  suffisante  et  bien 
souvent  il  faut  se  defaire  des  echantillons.  Dans 
notre  magasin,  continue  notre  correspondant,  tous 
les  articles,  quels  qu'ils  soient,  sont  echantillonnes, 
cette  facon  de  faire  nous  a  si  bien  reussi  que  nous 
en  avons  fait  une  regie  de  la  maison.  Nous  avons 
une  salle  d'echantillons  bien  installee  ou  le  client 
peut  choisir  lui-meme  tout  ce  qu'il  desire  presque 
sans  l'assistance  d'aucun  commis.  Et  en  fait  les 
clients  semblent  preferer  prendre  en  mains  les 
echantillons  qui  sont  tous  marques  et  juger  par 
eux-memes  ce  qu'ils  doivent  employer. 

Notre  departement  d'outils  nous  procure  ega- 
lement  une  bonne  source  de  revenus. 

Notre  etalage  d'argenterie  et  de  coutellerie  a 
cette  epoque  de  l'annee  cree  aussi  beaucoup  de  su- 
jets  de  conversation.  Les  marchandises  ont  une 
fascination  sur  beaucoup  de  gens  et  nous  trouvons 
que  cette  ligne  est  excellente  pour  attirer  d'autres 
ventes,  surtout  a  cette  saison. 

Notre  vente  au  comptoir  se  fait  ordinairement 
au  comptant,  cependant  etant  donne  que  nous  trai- 
tons  beaucoup  avec  les  constructeurs,  nos  comptes 
au  livre  sont  encore  les  plus  nombreux.  Toutefois, 
ce  genre  d'affaires  est  encore  pratiquement  du 
comptant.  car  les  acheteurs  paient  invariablement 
&  30  jours.  Dans  toutes  nos  lettres  nous  inserons 
une  annonce,  et  nous  joignons  un  buvard  avec  nos 
releves  mensuels.  Ces  buvards  ont  un  dessin  diffe- 
rent chaque  mois  et  forment  une  serie  de  dessins 
appropries  a  chaque  saison  de  l'annee.  Nous  pen- 
sons  que  e'est  une  bonne  forme  de  publicite,  car 
elle  est  peu  couteuse  et  atteint  directement  l'inte- 
resse.  Nous  sommes  portes  a  croire  que  la  majo- 
rity de  nos  buvards  sont  conserves  rien  que  pour  le 
calendrier  qui  y  est  imprime. 
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Nous  avons  egalement  un  stock  important  de 
peinture.  Cet  article  qui  est  tres  bien  annonce  par 
les  fabricants  est  en  grande  demande,  et  merite  une 
place  en  vue  dans  le  magasin.  A  la  suite  du  rayon 
de  peinture  se  trouve  une  batterie  de  cinq  pompes 
a  huile  qui  sont  si  pratiques  pour  eviter  toute  perte 
et  pour  economiser  le  temps  des  commis.  On  se 
demande  comment  on  pourrait  se  passer  malnte- 
nant  d'une  installation  de  ce  genre. 

Nous  avons  egalement  un  bel  assortiment  de 
pinceaux  et  sommes  a  meme  d'indiquer  rationnel- 
lement  le  modele  qu'il  faut  pour  le  genre  de  travail 
requis.  Nos  clients  apprecient  ce  service  et  vien- 
nent  nous  demander  des  conseils.  En  fait,  nous 
avons  un  veritable  bureau  de  renselgnements  pour 
la  peinture  et  les  pinceaux.  Beaucoup  de  gens  ne 
connaissent  pas  bien  les  differents  genres  de  pein- 
tures  et  ne  savent  pas  choisir  ce  qui  convient  au 
travail  qu'ils  veulent  entreprendre.  lis  nous  mon- 
trent  qu'ils  apprecient  nos  conseils  en  nous  conser- 
vant  leur  clientele  pour  ces  articles  aussi  bien  que 
pour  d'autres  lignes. 


LA  CAMPAGNE  DE  PUBLICITE  COMMUNITY 
PLATE. 


La  grosse  campagne  de  publicite  dans  les  jour- 
naux  faite  cet  automne  par  la  Community  Plate  est 
une  des  campagnes  les  plus  completes  et  les  plus 
artistiques  qui  ait  jamais  ete  faite  dans  les  jour- 
naux  canadiens. 

L'Oneida  Community  a  prepare  une  serle  de 
dessins  specialement  destines  a  etre  reproduits  dans 
les  quotidiens  et  qui  marqueront  sans  nul  doute  une 
nouvelle  ere  dans  le  perfectionnement  des  annon- 
ces  de  journaux.  Ces  dessins  sont  dus  au  crayon 
de  Coles  Phillips  et  ne  peuvent  manquer  d'attirer 
l'attention  soutenue  de  la  multitude  des  lecteurs 
des  grands  quotidiens  dun  ocean  a  l'autre  et  des 
publications  tres  repandues  telles  que  le  "Saturday 
Night"  et  le  "MacLean's  Magazine".  De  maniere  a 
ce  que  le  marchand-detaillant  puisse  etre  en  posi- 
tion de  cooperer  aussi  pleinement  que  possible,  la 
compagnie  lui  fournira  aussi  des  electros  pour  pu- 
blicite au  detail  specialement  prepares  pour  son 
usage.  Ces  vignettes  seront  similaires  aux  plus 
grandes,  mais  pas  identiques  et  resoudront  le  pro- 
bleme  de  la  confection  de  bonne  copie  pour  le  mar- 
chand-detaillant. Toute  cette  organisation  a  des 
possibility  illimitees  pour  le  detaillant,  parce  que 
ce  dernier  peut-  stimuler  les  affaires  a  un  degre 
presque  illimite  par  sa  simple  cooperation.  S'il  veut 
se  donner  la  peine  de  prendre  avantage  de  l'occa- 
sion  qui  lui  est  offerte,  ses  ventes  de  Community 
Plate  seront  les  plus  fortes  jamais  enregistrees  en 
aucune  saison. 

Un    coup  d'oeil    jete  sur    l'annonce    d'One'ida 


Community  dans  ce  numero  donnera  une  idee  de  la 
classe  de  publicite  qui  est  faite  cet  automne  par 
cette  maison  bien  connue. 

Cette  campagne  de  publicite  a  commencee  le 
23  octobre  dernier  et  les  annonces  paraissent  dans 
la  plupart  des  journaux  des  .grandes  villes  entre 
Victoria  et  Halifax.  Elle  seront  publiees  chaque 
semaine  jusqu'au  9  decembre,  et  deux  fois  par  se- 
maine  jusqu'au  19  decembre,  soit  un  total  de  onze 
insertions.  La  premiere  partie  de  ces  annonces  est 
destinee  a  attirer  l'attention  generale,  la  derniere 
partie  couvre  des  annonces  de  vente  bien  definies. 
La  publicite  Community  Plate  a  cree  des  milliers 
d'acheteurs  par  le  passe,  et  la  presente  campagne 
de  pubhcite  est  la  plus  suggestive  qui  ait  jamais 
ete  faite. 


LE    PRIX    DE    L'ACIER    EN    FEUILLES  NE   BAIS- 

SERA    PROBABLEMENT    PAS   AVANT 

DEUX    ANS. 


L'opinion  generalement  repandue  parmi  les 
gens  du  metier  est  que  le  prix  des  feuilles  d'arier 
ne  diminuera  pas  avant  au  moins  deux  ans. 

La  greve  recente  des  Etats-Unis  a  empeche 
l'expedition  d'au  moins  2,000  tonnes  de  materiel. 
Malgre  tout,  les  fabricants  ont  cherche  a  ne  pas 
augmenter  les  prix,  excepte  dans  les  cas  ou  le  prix 
de  revient  depasse  le  prix  de  vente.    . 

Une  des  plus  importantes  manufactures  du 
pays  declare  qu'elle  se  prepare  a  agrandir  ses  ins- 
tallations pour  etre  capable  de  produire  50%  de  ,j 
plus  que  par  le  passe  et  porter  sa  production  an- 
nuelle  a  20,000  tonnes  de  feuilles  galvanisees  a  par 
tir  du  ler  Janvier.  Elle  fait  construire  un  nouvel 
entrepot  qui  permetttra  d'avoir  constamment  un 
stock  d'au  moins  2,000  tonnes  pretes  a  etre  livrees. 

Bien  qu'etant  genee  momentanement  par  la 
greve  des  Etats-Unis  au  point  que  ses  usines  ne 
travaillent  qu'a  la  moitie  de  leur  capacite  normale, 
cette  compagnie  s'organise  pour  augmenter  ses  af- 
faires a  l'avenir. 

Ce.  pays-ci  ne  produit  pas  assez  de  tole  galva- 
nisee  pour  repondre  aux  besoins  du  commerce,  il 
faut  done  en  importer  de  grandes  quantites.  La 
situation  actuelle  est  aggravee  par  la  greve  ame- 
ricaine.  La  matiere  premiere  manque  et  le  fabri- 
cant  est  oblige  de  puiser  a  meme  son  stonk  ou 
meme  de  se  procurer  de  la  marchandise  ehez  les 
"jobbers". 

II  y  a  naturellement  beaucoup  de  contrat.^ 
cours  aux  anciens  prix  et  clans  la  plupart  des  cas 
ces  marchandises  sont  vendues  aux  anciens  prix 
quel  que  soit  le  delai  de  livraison.  Ce  fait  aura  pom 
tendance  de  ne  pas  faire  augmenter  les  prix.  Mail 
ceux  qui  tiennent  a  avoir  une  livraison  rapide  son 
obliges  de  payer  un  prix  eleve,  quand  encore  o; 
peut  leur  fournir. 

(a  suivre  a  la  page  40) 


XXXII  —  No  46 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  14  novembre  1919 


35 


OE  QUELS  ARGUMENTS 

VOUS  SERVEZ-VOUS  dans  la  VENTE  des  DEMI-SEMELLES  ? 


I  NSISTEZ-VOUS  sur  la  lon- 
gueduree    et    reconomie  ? 

Alors  les  millions  de  gens  qui 
sont  enthousiastes  des  Neolin 
secondent  vos  dires.  Car  les 
Neolin  donnent  une  longue 
duree — comme  demi-semelles 
aussi  bien  que  sur  des  chaus- 
sures  neuves. 

Parlez-vous  du  confort?  Alors 
les  Neolin  donnent  le  plus 
grand  confort  possible — em- 
pechent  de  glisser  et  elles  sont 
flexibles. 
Parlez-vous      de      la     valeur? 

Alors  la  marque  Neolin  etam- 
pee  sur  la  semelle  represente 
une  qualite  connue.  Elle  don- 
ne  a  votre  prix  une  significa- 
tion definie. 


Votre  commerce  de  demi- 
semelles  deviendra  de  plus  en 
plus  profitable  si  vous  voyez  a 
ce  que  les  demi-semelles  que 
vous  vendez  soient  telles  que 
vous  les  representez  en  les 
vendant. 

Ne  vous  laissez  pas  induire  a 
accepter  une  contrefacon. 
Specifiez  une  quantite  —  que 
la  plus  grande  partie  de  votre 
stock  soit  composee  de  demi- 
semelles  Neolin  et  voyez  a  ce 
qu'on  vous   donne   des   Neolin 

—des  N-E-O-L-I-N. 

Placez  le  carton  bien  en  vue 

sur  votre  comptoir. 

The  Goodyear  Tire  &  Rubber 
Co.  of  Canada,  Limited. 


En   eerivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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La  demande  constaniment  croissante  de  l'oxy- 
de  de  zinc  comme  element  de  peinture  et  sa  valeur 
comme  ingredient  dans  les  couches  protectrices, 
sont  des  sujets  qui  attirent  grandement  l'attention 
de  ceux  qui  etudient  la  peinture  et  ses  problemes. 
Un  examen  rapide  des  qualites  et  des  proprietes  de 
l'oxyde  de  zinc  revele  bien  vite  pourquoi  il  a  atteint 
la  popularity  qu'il  merite  si  bien  et  pourquoi  sa  fa- 
veur  va  toujours  grandissant. 

Une  peinture  bien  faite  n'est  pas  un  melange 
fait  au  hasard  d'elements  choisis  et  proportionnes 
au  gre  du  fabricant.  Chaque  element  doit  jouer  son 
role  propre.  Concevoir  et  realiser  un  produit  qui 
conservera  son  aspect  et  procurera  le  maximum  de 
protection  pendant  le  temps  le  plus  long  possible 
suivant  les  conditions  de  surface,  d'application, 
d'exposition  et  de  climat,  est  un  probleme  qui  se 
pose  aussi  bien  au  fabricant  de  peinture  qu'a  celui 
qui  l'applique.  Dans  presque  tous  les  cas,  ceux  qui 
emploient  l'oxyde  de  zinc  ont  l'avantage  sur  ceux 
qui  n'en  font  pas  usage. 

II  y  a  en  peinture  ce  qu'on  appelle  les  "pig- 
ments de  base",  c'est-a-dire  les  pigments  qui  for- 
ment  le  "corps"  de  toute  couche  blanche  ou  teintee. 
La  qualite  d'une  peinture  depend  beaucoup  du 
choix  convenable  de  ces  Pigments  de  base  tant  au 
point  de  vue  de  leur  facilite  d'application  que  de 
leurs  qualites  de  duree  et  de  protection  sur  la  surfa- 
ce a  recouvrir.  Le  "pouvoir  de  couvrir"  ou  la  faci- 
lite de  cacher  la  surface  sur  laquelle  la  peinture  est 
appliquee;  son  degre  d'etendue,  c'est-a-dire  la  sur- 
face sur  laquelle  elle  s'etendra  en  une  couche  con- 
tinue couvrant  bien  le  pouvoir  de  protection  ou  la 
faculte  de  preserver  des  agents  naturels  de  destruc- 
tion; le  genre  de  fini  obtenu,  soit  uni,  fini  a  l'huile 
ou  emaille,  toutes  ces  proprietes  et  bien  d'autres 
encore  sont  en  grande  partie  determinees  par  le 
choix  et  l'emploi  judicieux  du  pigment  de  base. 

Ces  principes  poses,  considerons  l'oxyde  de 
zinc  a  ce  point  de  vue. 

L'oxyde  de  zinc  possede  d'importantes  qualites 
qui  lui  sont  propres.  H  est  au  premier  rang  pour  sa 
blancheur,  sa  permanence,  ses  qualites  d'absorption 
de  l'huile,  son  inertie  vis-a-vis  des  autres  pigments, 
ses  qualites  non  veneneuses  et  sa  duree.  S'il  est  ex- 
pose a  une  atmosphere  contenant  des  gaz  sulphu- 
reux,  il  ne  change  pas  de  couleur,  car  le  sulphure 
de  zinc,  s'il  s'en  forme,  est  aussi  blanc  que  l'oxyde. 
II  ne  tache  pas,  ne  s'effrite  pas  et  ne  devient  pas 
transparent. 

Ceci  6tant  donne  la  question  se  pose  alors  de 
savoir  pourquoi  Ton  n'emploie  pas  l'oxyde  de  zinc 
seul  dans  toute  la  peinture.  Pourquoi  d'autres  ele- 
ments? 

Pour  employer  a  l'interieur,  lorsque  Ton  desire 
une  iurface  luisante,  facile  a  laver  et  grandement 
hygienique  et  decorative,  cette  peinture  est  excessi- 


vement  satisfaisante.  Pour  F usage  exterieur,  l'oxy- 
de de  zinc  employe  seul,  tout  comme  tous  les  autres 
pigments,  a  certains  inconvenients  qui  disparais- 
^ent  completement  lorsqu'il  est  employe  dans  une 
peinture  convenablement  preparee.  Une  experien- 
ce soutenue  a  prouve  qu'une  peinture  faite  d'un 
seul  pigment  n'est  jamais  aussi  satisfaisante  que 
celle  qui  est  faite  d'un  melange  de  pigments. 

Tout  d'abord,  en  raison  de  son  extreme  finesse, 
l'oxyde  de  zinc  forme  un  alliage  parfait  avec  l'huile 
et  consequemment  s'etend  avec  le  pinceau  en  une 
couche  excessivement  mince.  Par  suite  pour  obte- 
nir  1'epaisseur  necessaire  pour  couvrir  convenable- 
ment, il  faut  plus  de  couches  qu'il  n'en  faudrait 
avec  un  pigment  plus  epais.  Les  pigments  plus 
epais  absorbent  moins  l'huile  et  par  consequent  ne 
s'etalent  pas  si  facilement  et  couvrent  mieux  une 
surface  donnee.  Lorsque  ces  pigments  sont  melan- 
ges a  l'oxyde  de  zinc  elles  l'empechent  de  s'etaler  si 
facilement. 

II  semble  qu'en  general  les  peintres  sont  sous  la 
fausse  impression  que  l'oxyde  de  zinc  manque  tota- 
lement  de  pouvoir  de  couvrir.  Ceci  est  du  au  fait 
qu'en  raison  de  sa  finesse  extreme  il  s'aplique  en 
couche  si  'mince.  Cependant  en  realite  a  poids  egal 
en  trouve  que  l'oxyde  de  zinc  couvre  mieux  que  les 
autres  pigments  blancs. 

En  second  lieu  une  peinture  composee  d'oxyd 
de  zinc  et  d'huile  de  lin  donne  en  sechant  une  si 
face  dure  et  unie.  Les  avantages  de  cette  qualit 
seront  examines  plus  tard.  Ce  qui  en  fait  le  d6s 
vantage  e'est  qu'a  la  longue  lorsque  l'huile  seche 
se  decompose,  ce  qui  arrive  tot  ou  tard  avec  toute: 
les  peintures,  la  couche  de  peinture  peut  craquer  e 
tomber  en  morceaux.  Le  blanc  de  plomb,  le  pi§ 
ment  le  plus  generalement  combine  avec  l'oxyde 
zinc  ne  se  comporte  pas  ainsi.  Lorsqu'une  couch' 
de  blanc  de  plomb  se  desagrege  elle  le  fait  graduel 
lement  et  progressivement  et  se  reduit  en  poudre, 
e'est  ce  qu'on  appelle  le  "chalking".  La  poudre  oi 
"Chalk"  tombe  et  une  nouvelle  surface  se  present 
qui  a  son  tour  se  pulverise.  Une  peinture  qui  torn 
be  en  craie  presente  une  surface  unie  pour  repeir 
dre. 

Si  Ton  emploie  le  blanc  de  plomb  seul,  il  ton 
be  en  poudre  trop  rapidement,  la  couche  protectric 
se  desagrege  vite  et  le  bois  se  trouve  relativemer 
vite  expose  a  tous  les  elements  de  destruction.  T 
plus  une  couche  de  blanc  de  plomb  est  sujette  a  si 
bir  de  legeres  craques  qui  forment  un  reseau  ten 
sur  toute  la  surface  peinte,  appele  "checking", 
mesure  que  la  peinture  s'effrite,  ces  craques  s';| 
grandissent  et  s'aprofondissent  jusqu'a  ce  qu'ell* 
atteignent  le  bois,  l'exposant  ainsi  a  Taction  du  S" 
leil  et  de  la  pluie.  II  est  done  evident  que  la  prese: 
e«  de  l'oxyde  de  zinc  qui  ne  se  fendill*  pas  et  i 
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ijffrite  pas,  est  necessaire  pour  renforcer  une 
inture  et  empecher  la  desagregation  rapide  de  la 
niche  protectrice. 

II  est  ainsi  hors  de  doute  que  lorsque  nous  fai- 
;ims  une  peinture  composee  d'oxyde  de  zinc  et  de 
anc  de  plomb  nous  reunissons  les  avantages  pro- 
res  a  chacun  de  ces  deux  pigments.  L'oxyde  de 
jric  procure  la  blancheur,  la  duree,  la  permanence 
|>  la  couleur,  la  grande  facilite  d'absorption  de 
mile  et  l'uniformite  de  la  surface.  Le  blanc  de 
omb  assure  une  couche  plus  epaisse  et  augmente 
asi  le  pouvoir  de  couverture  de  la  peinture  et  pro- 
lit  une  surface  facile  a  repeindre  lorsqu'a  la  lon- 
le  la  peinture  a  disparu. 

L'oxyde  de  zinc  fait  encore  plus,  il  donne  une 
irface  unie  facile  a,  nettoyer.  Si  Ton  peint  deux 
anches,  Tune  avec  l'oxyde  de  zinc  et  l'autre  avec 
i  blanc  de  plomb  et  qu'on  les  expose  a  une  ataios- 
lere  poussiereuse,  la  planche  peinte  avec  le  blanc 
!  plomb  prendra  la  poussiere  beaucoup  plus  vite 


que  l'autre.  La  surface  unie  de  la  planche  peinte  a 
l'oxyde  de  zinc  empeche  les  particules  de  poussiere 
d'adherer  facilement  tandis  que  la  surface  relative- 
ment  rugueuse  de  l'autre  les  retient.  Ceci  se  re- 
marque  tres  bien  lorsque  Ton  passe  une  eponge 
mouillee  sur  ces  planches.  La  planche  a  l'oxyde  de 
zinc  paraitra  propre  et  blanche  apres  cette  opera- 
tion tandis  que  l'autre  restera  sale.  Une  planche 
peinte  avec  un  compose  de  ces  deux  pigments  se 
comporte  a  ce  point  de  vue  tout  comme  une  plan- 
che peinte  avec  de  l'oxyde  de  zinc  pur.  L'oxyde 
de  zinc  se  melange  si  intimement  avec  l'huile  qu'il 
entre  dans  la  surface  polie  que  forme  l'huile  au-des- 
sus  de  la  peinture  de  sorte  qui  l'exterieur  de  la  cou- 
che de  peinture  est  aussi  refractaire  a  la  pous- 
siere et  aussi  impermeable  a  l'eau  qu'une  peinture 
a  l'oxyde  de  zinc  pur.  En  outre  le  melange  n'a  pas 
tendance  a  craquer  ni  a  perler  et  offre  une  bonne 
surface  pour  repeindre.  L'effet  de  cette  propriele 
sur  la  valeur  protective  de  la  peinture  est  evident. 


Tout  homme  est  il  acheteur  eventuel  de  peinture  ? 

on  c'est  un  acheteur  de  peinture  si  le  marchand  sait  trouver 

la  corde  sensible. 


On  ne  sait  jamais,  dit.  un  de  nos  correspon- 
ds. Vous  pouvez  etudier  la  -ineilleure  liste  du 
onde  et  faire  le  plus  gros  volume  de  vos  ventes  en 
ihors  de  cette  liste.  II  est  done  de  votre  interet 
avoir  toujours  la  peinture  presente  a  l'esprit  lors- 
)us  abordez  qui  que  ce  soit  et  de  lui  parler  peint  u- 
',  ne  serait-ce  meme  qu'un  mot  ou  deux. 

Comme  on  venait  a  parler  des  fermiers,  notre 
nrespondant  ajouta:  II  y  a  des  quincailliers  qui 
klarent  qu'ils  ne  peuvent  pas  vendre  de  peinture 
iix  fermiers,  et  que  ce  n'est  meme  pas  la  peine  de 
ur  en  parler.  Tout  d'abord  ces  gens-la  n'ont  pas 
aioindre  notion  de  ce  qu'est  la  peinture,  ils  ne 
^mprennent  pas  ce  que  c'est.  Ils  ne  se  sont  pas 
mdu  compte,  apres  avoir  vendu  de  la  peinture  de- 
uis  des  annees,  que  la  peinture  est  une  question 
ui  se  traduit  froidement  en  dollars  et  en  cents. 

Voila  de  nombreuses  annees  que  je  traite  avec 
;s  fermiers.  Ce  sont  des  hommes  d'affaires  mais 
scessivement  economes.  Ils  ont  ete  a  une  dure 
cole  ou  ils  ont  appris  a  compter  leurs  sous.  Mais  si 
ous  leur  montrez  une  valeur  en  dollars  et  en  cents, 
s  achetent.  Et  si  je  ne  suis  pas  capable  de  montrer 
chacun  de  mes  clients  une  reelle  valeur  en  dollar ^ 
t  en  cents  dans  mon  rayon  de  peinture,  je  n'ai  pas 
esoin  de  vendre.   Voila  tout. 

Notre  correspondant  continua  a  parler  sur  ce 
ujet,  mais  e'etait  la  son  principal  argument:  La 
aleur  en  dollars  et  en  cents  interessera  toujours  le 
srmier.    Puis  soudain,  il  revint  a  sa  premiere  idee: 

II  n'y  a  pas  un  nomine  que  la  peinture  n'inte- 


resse  pas,  si  vous  trouvez  son  point  sensible.  Soyez 
done  toujours  pret  a  le  bien  recevoir.  Tenez,  par 
exemple,  j'ai  eu  l'annee  derniere  la  visite  d'un  vieux 
fermier  de  mes  clients  qui  est  bien  Pavare  le  plus 
invotere  que  j'aie  jamais  rencontre.  C'est  un  vrai 
pore-epic  quand  il  s'agit  de  depenser  de  l'argent. 
II  possedait  plusieurs  centaines  d'acres  de  terre  et 
ses  six  fils  avaient  ete  habitues  a  travailler  pour 
leur  nourriture.  Dans  l'espace  d'une  cinquantaine 
d 'annees  il  avait  amasse  pas  mal  d'argent  et  n'en 
avait  depense  que  fort  peu.  Un  jour  du  printemps 
dernier  je  le  vois  arriver  dans  mon  magasin,  avec 
un  paquet  de  billets,  ce  n'etait  pas  des  billets  de 
banque,  mais  des  annonces  de  vente.  II  avait  fait 
sa  pelote  et  voulait  vendre  sa  vieille  terre  avec  son 
betail  et  son  roulant. 

Je  fais  affaires  avec  vous  depuis  50  ans,  me 
dit-il,  il  est  temps  que  vous  me  fassiez  maintenam 
une  faveur.   J'aurais  pu  eclater  de  rire,  si  je  n'avai-. 

poli.  J'aurais  pu  lui  dire:  Voulez-vous  vous 
sauver  et  emporter  votre  cUentele  avec  vous  Car 
il  y  avait  a  peine  une  dizaine  d'annees  que  j'etais 
moi-meme  en  affaires  et  tout  ce  que  j'avais  traite 
avec  lui  ne  valait  pas  un  boisseau  de  feves  et  quant 
au  benefice  que  j'avais  realise  sur  lui,  j'aurais  pu  lui 
dire:  Mettez  ces  benefices  dans  votre  pipe  et  fu- 
mez-les.  Mais  je  gardai  un  visage  souriant  et  je 
m'enquis  de  ce  que  je  pouvais  faire  pour  lui  etre 
agreable.  Je  suis  en  train  de  vendre,  me  dit-il. 
Voudriez-vous  placer  une  de  ces  annonces  de  vente 
dans  votre  vitrine? 
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Je  parcourus  son  annonce  de  vente,  pendant 
qu'il  faisait  mine  de  se  retirer.  Ainsi,  lui  dis-je, 
vous  vendez  la  vieille  maison  egalement,  n'est-ce 
pas  malheureux  de  la  voir  sortir  de  la  famille.  II 
entra  alors  dans  une  longue  explication,  me  disant 
que  ces  fils  etaient  partis  et  qu'ils  avaient  des  pla- 
ces ou  ils  faisaient  de  l'argent,  que  la  main-d'oeuvre 
etait  tres  rare  et  un  tas  de  choses  de  ce  genre.  II 
me  dit  egalement  que  plusieurs  agents  voulaient 
s'occuper  de  vendre  sa  terre,  mais  qu'il  trouvait 
qu'une  commission  de  3%  etait  un  peu  exageree. 
Puis  ils  lui  demandaient  d'abaisser  le  prix  de  sa  pro- 
priety a  $2,500  pour  les  50  acres  originaires.  II  sa- 
vait  que  cela  valait  largement  $2,750.  et  il  voulait 
en  retirer  ce  prix  la. 

Je  connaissais  l'endroit.  Je  savais  ce  que  cela 
pouvait  valoir.  Aussi  lui  dis-je:  Je  vais  vous  indi- 
quer  un  agent  qui  va  vous  procurer  un  meilleur  prix 
et  qui  vous  chargera  une  commission  moins  elevee. 
Mais  il  faut  que  vous  augmentiez  votre  prix.  Qui 
est-ce,  demanda  avidement,  le  vieil  avare.  Lui  pre- 
sentant  une  boite  de  peinture,  le  voici,  lui  dis-je. 
Votre  ferme  n'est  qu'a  quelques  milles  de  la  ville. 
II  faut  la  vendre  avec  les  50  acres  Originaires  pour 
$5,000.  —  II  n'y  a  qu'un  defaut:  la  maison  n'a  pas 
ete  repeinte  depuis  dix  ans  et  c'est  la  seule  maison 
sur  la  Route  Gravel  qui  n'est  pas  peinte.  Peignez 
la  maison,  retouchez  un  peu  l'interieur,  demandez- 
en  $5,000  —  et  payez-moi  deux  pour  cent  de  com- 
mission sur  tout  ce  que  vous  toucherez  au  dela  de 
votre  prix  de  $2,750  —  et  je  vous  fournirai  la  pein- 
ture. 

Et  si  je  ne  la  vends  pas  plus  de  $2,750.? 

Je  connaissais  mon  homme,  II  etait  serre, 
etroit  et  ladre,  mais  il  etait  scrupuleusement  hon- 
nete  sur  les  questions  d'argent.  Je  lui  parlai  enco- 
re quelques  minutes  de  la  question  insistant  sur  la 
certitude  que  j'avais  que  si  sa  maison  etait  repeinte 
il  en  obtiendrait  pres  de  $5,000  —  que  du  prix 
qu'il  en  demandait.  Je  lui  entrai  ca  dans  la  tete. 
Alors,  lui  dis-je,  est-ce  une  bonne  affaire?  J'aurai 
2%  sur  tout  ce  que  vous  ferez  au-dessus  de  $2,750. 
Si  vous  n'obtenez  pas  davantage  je  n'aurai  pas  une 
cent. . .? 

II  me  prit  au  mot.  Je  lui  f  ournis  la  peinture.  II 
invita  ses  fils  a  venir  faire  une  visite  d'adieu  a  la 
maison  et  les  fit  travailler  pour  leur  nourriture. 
Comme  je  l'ai  dit,  c'etait  l'homme  le  plus  serre  que 
j'aie  jamais  vu.  Ce  n'etait  pas  un  gros  travail,  mais 
la  maison,  une  fois  peinte,  semblait  etre  la  residen- 
ce la  plus  confortable  qu'on  put  imaginer.  Un  cita- 
din  en  prit  fantaisie  et  l'acheta  sans  discussion  pour 
$5,500.  Le  vieux  fermier  m'apporta  mes  2%  de 
commission,  et  tout  le  temps  qu'il  me  comptait  mes 
billets,  il  ne  cessa  de  se  rSjouir  de  la  fagon  dont  il 
avait  economist  un  pour  cent  sur  la  commission 
reclamee  par  les  agents  d'immeubles.       Quoi  qu'il 


Dur 


en  soit  j'avais  realise  pres  d'une  trentaine  de  dol- 
lars en  plus  du  prix  de  vente  rSgulier  de  la  peinture 
que  j'avais  fournie." 

Notre   correspondant   nous   quitte   alors  ] 
servir  un  client  et  avant  de  nous  quitter  nous  lance 
ces  derniers  mots: 

Je  n'aurais  pas  pu  avoir  mon  vieux  fermier 
avec  quelque  autre  proposition.  Et  je  ne  me  sou- 
viens  pas  d'avoir  pu  gagner  quelqu'un  autre  de  cet- 
te  facon.  Peut-etre  que  cela  s'est  justement  trouve- 
ainsi,  mais  je  crois  reellement  que  chaque  homme 
n'est  pas  seulement  un  client  eventuel,  mais  un 
acheteur  certain  de  peinture  si  vous  savez  f rapper 
juste." 


LES  CLIENTS   FERMIERS. 


Les  fermiers  sont  en  g£n£ral  de  bons  clients 
Ils  ont  de  l'argent  et  ne  regardent  pas  a  payer  ui 
prix  raisonnable  pour  de  bonnes  marchandises.  I 
n'y  a  qu'une  chose  sur  laquelle  ils  insistent,  c'es 
d'en  avoir  pour  leur  argent.  Ce  n'est  jamais  un< 
question  de  prix,  mais  plutot  une  question  de  qua 
lite.  Les  ordres  de  campagne  viennent  beaucou 
par  telephone,  mais  un  grand  nombre  de  fermier 
possedent  aujourd'hui  leur  auto  et  ne  regardent  pa 
a  faire  un  trajet  d'une  vingtaine  de  milles  pou 
venir  faire  leurs  achats  en  ville. 

La  peinture  se  vend  bien  cette  saison.    Les  fei 
miers  montrent  qu'ils  ont  soin  de  leurs  batimenl 
et  de  leurs  demeures  aussi  bien  a  l'interieur  qu 
l'exterieur.    Ils  ne  negligent  pas  non  plus  leurs  in 
truments,  leurs  autos  et  tout  ce  qui  a  besoin  ( 
peinture.    II  est  toujours  bon  de  leur  donner  que 
ques  indications  sur  le  meilleur  moyen  de  prepar 
leur  travail,  sur  les  meilleurs  pinceaux  a  employe 
etc.    Lorsqu'ils  se  rendent  compte  qu'ils  peuvent 
fier  a  vous,  ils    reviennent    vous  voir  chaque   fc 
qu'ils    ont  besoin  de    quelque  chose.     Les   femm 
semblent  se  mettre  a  faire  plus  de  travaux  de  pei 
ture  qu'autrefois  et  s'interessent  a  toutes  sortes 
petits  travaux  d'interieur. 

La  plomberie  va  tres  bien  avec  la  quincaille 
et  les  fermiers  qui  cherchent  toujours  a  amelioir 
leurs  demeures  demandent  constamment  des  ii 
tallations  d'eau,  des  fournitures  de  salles  de  ba  | 
etc.  . . 

Si  vous  etes  appele  a  faire  une  reparation  I 
que  vous  constatiez  que  l'article  n'en  vaille  gu«o 
la  peine,  conseillez  plutot  de  le  remplacer.  Le  civ  t 
appreciera  votre  conduite  s'il  comprend  qu'il  n'^t 
guere  possible  de  faire  une  reparation  durable  $ 
qu'il  peut  se  procurer  une  piece  nouvelle  avec  i 
depense  a  peine  plus  elevee  que  celle  qu'il  auiji 
fake  pour  reyarer  le  vieil  article. 


ii 

T 


Vol.  XXXII  —  No  46 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  14  novembre  1919 


39 


Dans  le  domaine  de  Tepicerie 


LES  FEVES  CANADIENES  A  DES  PRIX  ELEVES 


De  grosses  quantites  de  feves  japonaises  obtena- 
bles  a  la  cote  sont  offertes  de  $4.00  a  $4.25  le 
boisseau  rendu  ici. 


Les  marchands  disent  que  les  fermieres  main- 
tiennent  des  prix  eleves  pour  leurs  approvisionne- 
ments  de  feves,  et  quelques-uns  vendent  celles  triees 
a  la  main  a  $5.00  le  boisseau.  La  recolte  de  cette 
annee  est  de  qualite  exceptionnelle,  mais  les  mar- 
chands sont  d'avis  que  les  prix  demandes  sont 
beaucoup  trop  eleves.  lis  disent  qu'il  y  a  a  la  cote 
de  grosses  quantites  de  feves  japonaises  de  la  re- 
colte de  l'an  dernier  et  que  les  feves  de  la  recolte 
de  cette  annee  ne  tarderont  pas  a  arriver.  II  s'en 
vend  de  fortes  quantites  chaque  annee  sur  ce  mar- 
che. C'est  la  feve  qui  se  rapproche  le  plus  du  pro- 
duit  canadien  et  les  marchands  pretendent  qu'il 
peuvent  se  les  procurer  ici  de  $4.00  a  $4.25  le  bois- 
seau. Cette  concurrence  aura  pour  effet  probable 
d'abaisser  les  prix  des  feves  canadiennes.  La  re- 
colte des  feves  canadiennes  n'est  pas  precisement 
importante,  mais  la  qualite  en  est  excellente.  Les 
feves  Rangoon  sont  presque  introuvables  sur  le 
marche;  certains  marchands  de  gros  pretendent 
qu'il  n'y  en  a  plus  du  tout  en  stock.  Dans  tons  les 
cas,  dans  l'ensemble,  les  feves  canadiennes  se  ven- 
dent beaucoup  moins  cheres  que  l'an  dernier. 


LES  FRUITS  SECS. 
LES     RAISINS     MONTRENT      DE 
HAUSSES 


NOUVELLES 


Les  raisins  sans  pepins  en  vrac  montent  d'un  centin 
et  demi  la  livre  et  sont  tres  rares,  d'apres  les 
rapports  de  Californie.  —  Forte  demande  pour 
les  raisins. 


Les  raisins  sans  pepins  en  vrac  out  monte  dun 
centin  et  demi  la  livre  et  se  vendent  a  present  an 
commerce  a  21  cents  la  livre.  De  nouvelles  aug- 
mentations ne  sont  pas  improbables  et  les  mar- 
chands de  gros  ne  preunent  ds  commandes  que 
commandes  que  pour  les  besoins  immediats.  Le 
marche  des  raisins  sur  la  Cote  du  Pacifique  est  ex- 
treme-ment  fort  et  les  raisins  sans  pepins,  en  vrac. 
sont  tres  difficiles  a  obtenir.  Les  raisins  nouveaux 
de  Californie  offerts  sur  le  marche  sont  de  qualite 
splendide  et  ont  ete  tellement  demandes  que  les 
marchands  de  gros  manquent  de  certaines  varietes. 
II  existe  aussi  une  tres  forte  demande  pour  l'expor- 
ition  des  raisins  et  les  envois  de  Californie  pour 
l'Europe  sont  importants.  II  y  a  done  peu  de  pro- 
bability   d'une    baisse  possible  des  prix,  tandis  que 


d'autre  part,  il  se  peut  qu'il  y  ait  hausse.  De  bon- 
nes quantites  de  raisins  sans  pepins  de  Thompson 
se  sont  vendus  la  semaine  passee  a  19 y2  cents,  mais 
du  fait  de  la  rarete  les  prix  ont  monte  vivement  a 
21  cents.  II  y  a  quelques  raisins  ex;ra  fancy  blan- 
chis  au  soufre  en  25  s,  qui  se  vendent  au  commerce 
a  25  cents  et  les  sans  pepins  en  paquets  de  15  onces 
se  vendent  a  23  cents.  Les  sultanas  grecs  sont 
cotes  de  25  a  27  cents.  Quelques  muscatels  sans 
gradation  peuvent  etre  obtenus  bon  marche  a  15 
cents.  Pour  ce  qui  est  des  autres  fruits  sees,  les 
approvisionnements  sont  tres  amples.  Les  envois 
de  raisins  de  Corinthe  sont  en  route  et  sont  cot£s 
a  l'arrivee  de  22  et  a  23  cents  la  livre.  Les  figues 
portugaises  sont  aussi  en  route  et  se  vendront  au 
commerce  ici  a  18  cents  la  livre.  Les  figues  de 
Sniyrne  peuvent  s'obtenir  sur  le  marche  et  en  qua- 
tre  rangs,  par  boites  de  10  livres,  sont  offertes  a 
12  cents  la  livre. 


AUGMENTATIONS  RAPIDES  DU  COUT  DES 
SACS  EN  PAPIER 


Les  comparaisons  des  cotations  presentes  avec 
celles  de  1915  et  1916  montrent  des  hausses 
importantes.  Une  consideration  importante 
dans  le  prix  de  vente  du  sucre. 


Le  rout  des  sacs  en  papier  au  commerce  de  de- 
lail  a  montre  des  hausses  tellement  rapides  dans 
ces  dernieres  annees  que  c'est  devenu  a  present  une 
chose  qui  ne  devrait  pas  etre  perdue  de  vue  dans 
les  prix  de  vente  des  marchandises.  Si  1'on  com- 
pare les  prix  actuels  avec  ceux  de  1915,  on  voit  que 
la  hausse  est  de  beaucoup  plus  de  cent  pour  cent. 
Les  sacs  de  deux  livres  qui  coiitaient  67  cents  le 
niille  en  1915,  montaient  a  $1.30  en  1916  et  haus- 
saient  a  $1.80  en  1919,  la  cotation  presente  repre- 
sentant  une  augmentation  de  165  pour  100  sur  celle 
de  1915.  Les  autres  grandeurs  ont  montre  des 
hausses  correspondantes  phenomenales.  Ce  que 
cela  peut  avoir  dimportance  pour  l'epicier  est  par- 
ticulierement  illustre  dans  le  cas  du  sucre,  et  le 
petit  tableau  qui  suit  donne  en  detail  quelques 
comparaisons  interessantes,  ainsi  que  le  cout  aux 
cent  livres  de  sucre  pour  certaines  grandeurs  de 
sacs.  En  supposant  qu'un  epicier  vende  cent  li- 
vres de  sucre  dans  des  sacs  de  deux  livres,  ces  sacs 
qui,  en  1915  coiitaient  3.3-10  le  cent,  coutent  a  pre- 
sent 9  cents.  Quand  on  considere  qu'il  n'est  per- 
mis  a  un  epicier  que  de  faire  mi  centin  de  profit 
par  livre  d'apres  les  ordres  du  tribunal  de  commer- 
ce, une  fois  les  frais  ajoutes,  il  est  evident  que  la 
marge  veritable  de  profit  pour  le  detail  devient  ex- 
tremement  legere. 
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Comparaisons  de  prix.  DEVOLUTION  DE  wA  PUBLICITE 


Le  tableau  ci-dessous  montre  le  cout  des  sacs 
en  papier  aujourd'hui  compare  a  celui  de  1915  et 
1916  a  raeme  epoque,  ainsi  que  le  cout  des  sacs  en 
papier  par  100  livres  de  sucre  dans  les  grandeurs 
diff£rentes. 

Cout  par  100 
lbs.  de  sucre 
aug.  cts. 

3  3-10 

165%    6  1-2 

9 

2  12 


1915 
1916 
1919 
1915 
1916 
1919 
1915 
1916 
1919 
1915 
1916 
1919 


grand. 

le  mil. 

2  lb. 

67 

2  lb. 

1.30 

1.80 

5  lb. 

1.25 

5  lb. 

2.43 

3.38 

10  lb. 

2.25 

10  lb. 

4.37 

6.08 

20  lb. 

3.96 

20  lb. 

7.69 

10.69 

107% 


170% 


170% 


8-10 

3-5 

1-5 

3-10 

4-5 

4-5 


Ces  chiffres  sont  bases  sur  des  achats  de  10,000 
sacs  et  au-dessous  de  25,000. 


LES  FRUITS  EN  CONSERVE  SE  FERONT  RARES 


Tout  indique  que  les  fruits  en  conserve  se  fe- 
ront  rares  avant  que  la  saison  soit  bien  avancee. 
II  y  a  eu  une  grande  demande  pour  les  fruits  en 
conserve  de  toutes  sortes,  et  ce,  bien  avant  le  temps 
ordinaire,  disent  les  marchands  de  gros.  Ceci  est 
du  en  grande  partie  au  fait  que  beaucoup  de  me- 
nageres  ne  firent  pas  de  confitures  pour  leur  pro- 
pre  compte  comme  de  coutume,  a  cause  des  prix 
eleves  des  fruits  et  du  sucre.  La  rarete  de  ce  der- 
nier a  force  aussi  beaucoup  de  gens  a  reduire  les 
operations  de  mises  en  conserve.  II  en  resulte  que 
les  approvisionnements  qui  ne  sont  pas  excessive- 
ment  considerables  cette  annee  du  fait  des  recoltes 
legeres  de  certains  fruits,  s'ecoulent  rapidement,  et 
il  est  plus  que  probable  qu'avant  que  la  saison  soit 
passee,  il  y  aura  peu  de  fruits  en  conserve  dispo- 
nibles. 

II  faut  aussi  compter  avec  l'expqrtation  des 
fruits  en  conserve,  la  plupart  des  fabricants  ayant 
des  contrats  pour  livraison  outre-mer.  C'est  la  en- 
core un  facteur  de  rarete.  II  y  a,  de  la  part  des 
vieux  pays,  une  forte  demande  pour  la  conserve  de 
fruits,  car  cette  industrie  n'y  a  pas  encore  repris 
son  cours  normal. 

Pour  ce  qui  est  des  legumes  en  conserve,  les 
approvisionnements  sont  plus  importants  et  on  ne 
note  pas  la  meme  rarete  apparente.  II  y  a  un  peu 
d'exportation  aussi  pour  les  legumes  en  conserve 
et  les  achats  domestiques  ont  Ste'  tres  actifs. 


La  publicite,  qui  est  *ne  forme  relativement 
recente  de  l'activite  economique,  s'est  developpee 
parallelement  a  l'expanslon  des  moyens  de  produc- 
tion, de  communication  et  de  transport. 

En  meme  temps  qu'efle  se  developpait,  elle  s€ 
diversifiait.  A  l'origine  on  n'annoncait  qu'un  pro- 
duit  ou  un  article;  plus  tard,  la  publicite  a  eu  pour 
objet  une  industrie  ou  tin  groupe  d'industries;  en- 
fin  elle  a  ete  mise  an  service  d'une  cause,  d'un 
pays:  pendant  la  guerre  il  s'est  constitue  chez 
maint  belligerant,  de  veritables  ministeres  de  la 
propagande. 

Or,  a  cette  epoque  ule  reprise  de  la  production 
et  de  reorganisation  des  echanges,  importateurs  et 
exportateurs  de  partout  cherchent  quels  sont  les 
pays  qui,  au  milieu  du  bouleversement  presque 
mondial,  presentent  les  meilleures  garanties  de  sol- 
vability et  de  stabilite.  C'est  pourquoi  l'6clatant 
succes  de  l'Emprunt  de  la  Victoire  1919  constitue- 
ra  pour  le  Canada  —  outre  les  divers  avantages 
qu'il  offre  par  ailleurs  —  une  exceUente  publicite 
universelle. 

Tout  le  monde  voudra  y  contribuer. 


MELASSES  ET  RAISINS  SANS  PEPINS, 
DE  JOSEPH  WARD. 


Dans  une  autre  partie  du  present  numero,  nous 
publions  une  annonce  des  differents  produits  de  la 
maison  Joseph  Ward,  avec  des  prix  qui  ne  peuvent 
manquer  d'interesser  les  epiciers,  quelques  erreurs 
de  composition  se  sont  glissees  dans  les  paragraphes 
de  cette  annonce  relatifs  a  la  melasse  et  aux  rai- 
sins sans  pepins  et  nous  prions  nos  lecteurs  de  lire 
comme  suit  les  deux  paragrapes  en  question: 

Melasse  de  choix  des  Barbades,  en  tonnes  $1.05 
le  gallon.  En  barils  $1.08  le  gallon.  En  demi-barils 
$1.09  le  gallon. 

Raisins  sans  pepins,  Sun  Maid,  recolte  nouvelle, 
paquets  de  16  onces,  0.22c.  le  paquet. 


LE   PRIX  DE   L'ACIER   EN   FEUILLE. 


(  Suite  de  la  page  34.) 

La  manufacture  sus-mentionnee  a  cependant 
le  plus  grand  desir  de  combattre  la  hausse  de  ses 
articles  manufactures  et  quelles  que  soient  les  con- 
ditions qui  militent  plus  ou  moins  en  faveur  d'une 
augmentation,  elle  tient  a  maintenir  un  prix  nor- 
mal raisonnable. 

Cette  compagnie  tient  a  conserver  les  prix  nio- 
deres,  car  si  le  metal  en  feuille  conserve  sa  place 
sur  le  marche,  il  pourra  lutter  avec  les  articles  ci- 
milaires.  Neanmoins,  bien  qu'on  ne  prevoit  aucune 
hausse  immediate,  aucune  reduction  n'est  a  espe- 
rer  pour  quelque  temps  encore. 
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Faciles  a  vendre  dans  le  temps  de  Noel 

Preparez-vous  pour  le  commerce  de   Noel  de   Lampes  portatives,  batteries  d'allumage  et  piles  seches.    Prenez  en  stock 

la  ligne   Reliable  et  etablissez  la  fondation  d'un  commerce  immediat  et  futur. 

Les   lampes   portatives  et   les  projecteurs    Reliable   seront  achetes  en   enorme   quantite   comme   cadeaux   par  les  gens 

de  la  ville  et  de   la  campagne,  parce  que  ces  articles  sont  superbement  finis  et  qu'ils  peuvent  donner  un  long  service 

satisfaisant. 

Les   batteries   d'allumage   et    les   piles  seches    Reliable   se   vendent    facilement    aux    automobilistes,    aux    proprietaires 

de  canot  automobile,  aux  cultivateurs,  et  a   plusieurs  autres  categories  de  gens.     Elles  sont  "puissantes  et  durables". 

Les  produits   Reliable  sont  annonces  dans  tout  le  Canada     et    fabriques    au    Canada.       lis    etablissent    un    commerce 

permanent. 

II  y  a  plus  d'argent  a  faire  pour  vous  avec  les  produits  canadiens   Reliable   qu'avec  les  lignes  rivales. 

Essayez   une   Batterie   et  une   lampe   portative   Reliable   et  vous  voudrez  en  vendre.     Nous  fournissons  toutes  les  aides 

de  vente  necessaires  pour  relier  votre  magasin  a  notre  publicite. 

ECRIVEZ  AUJOURD'HUI    MEME. 

The   Dominion  Battery  Co.  Limited 

736  DUNOAS  STREET  EAST 

TORONTO,  ♦    CANADA. 
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LA  CONSTRUCTION 


CAP    DE    LA    MADELEINE 

Poste  de  pompiers,  de  $9,500,  pour 
le  conseil  municipal.  Greffler:  J. 
Bourque.  Architecte:  Jules  Caron,  69 
rue  St-Francois-Xavier,  Trois-Rivie- 
res. 

Hotel  de  $15,000,  pour  Arthur  La- 
voie,  c/o  de  1'architecte  Jules  Caron, 
Trois-Rivieres.  Des  soumissions  ont 
ete  demandees.  Les  plans  se  trouvent 
chez  1'architecte. 

Residence  et  magasin  de  $6,000, 
sur  le  chemin  national  pour  J.  A. 
Roy.  Le  contrat  a  ete  accorde"  et  les 
travaux  doivent  commencer  bientot. 
DONNACONA 
Magasin. et  Edifice  a  bureaux,  de 
$25,000,  pour  Delisle  &  Floyn.  Archi- 
tecte: Pierre  Le>esque,  115  rue  St- 
Jean,  Quebec.  Le  travail  sera  fait  a 
la  journee. 

KAMOURASKA 
2  ecoles  pour  la  commission  scolai- 
re.      Secretaire-tresorier:      Geo.     Dra- 
peau. 

KIPAWA 
Pulperie     de     $10,000,000,     pour     la 
Riordon     Pulp     &     Paper     Co.,     Ltd., 
Amos,    Que.    et    355   carre"    du   Beaver 
Hall,  Montreal. 

100  residences  pour  le  compte  de 
la  Riordon  Pulp  &  Paper  Co.,  Ltd. 
La  compagnie  aura  un  emprunt  de  la 
commission  des  logements  ouvriers 
pour  l'e>ection  de  ces  residences. 

LEVIS 

Garage  d'automobile,  $10,000,  pour 
J.  M.  Blondeau,  c/o  Hotel  Larochelle, 


rue  St-Louis.  Le  travail  sera  fait  k  la 

journee.  Le  proprietaire  demande  des 

prix  pour  des  accessoires   de   garage. 

MONTREAL 

3  residences  de  $6,000  chacune,  sur 
l'avenue  Hampton,  pour  Pick  &  Shep- 
pard,  354  avenue  Hingston.  Le  pro- 
prietaire accordera  bientot  des  sous- 
contrats. 

Residences  sur  la  rue  Champa- 
gneur,  Outremont,  pour  Louis  C. 
Tarlton,  393  avenue  Wiseman,  Outre- 
mont. Le  proprietaire  a  achete  le  site 
et  il  commencera  a  construire  bien- 
tot. 

4  residences  de  $4,000  chacune,  sur 
l'avenue  Marlowe,  Notre-Dame  de 
Graces,  pour  Geo.  E.  Blackwell,  4184 
rue  Ste-Catherine  Ouest.  Le  proprie- 
taire accordera  le  reste  des  sous-con- 
trats  et  il  a  besoin  de  materiaux. 

Granges  de  Mile  Macfarlane  et 
Mme  J.  Benny,  6068  avenue  "Western, 
detruites  par  le  feu  avec  tout  leur 
contenu.  Pertes:  $30,000.  L'on  n'a 
pas  encore  decide"  si  l'on  doit  recons- 
truire. 

Residence  pour  3  families,  $6,000, 
sur  la  rue  de  la  Roche,  pour  L.  De- 
mers,  1184  rue  de  la  Roche.  La  quin- 
caillerie  n'est  pas   encore  achetee. 

Entrepot  de  $3,200,  sur  la  rue  Am- 
herst, pour  la  Sultana  Limited,  102 
rue  Amherst.  Le  proprietaire  a  besoin 
de  materiaux. 

4  residences  de  $4,000  chacune 
sur  l'avenue  Wilson,  pour  L.  E.  Lam- 
bert, 350  avenue  Marcil.  Le  proprie- 
taire accordera  le  reste  des  sous-con- 
trats   et  il   a  besoin  de  materiaux. 

2  residences  de  2  plain-pieds  cha- 
cune, sur  l'avenue  Girouard  pour  Pick 
&  Sheppard.  354  avenue  Hingston. 
Les     proprietaires      accorderont     des 


sous-contrats  et  ils  ont  besoin  de  mar 
teriaux.  La  quincaillerie  n'est  pas 
encore  achetee. 

Garage  d'automobile  et  salles  de 
ventes  pour  la  Martel  Limited,  2454 
avenue  du  Pare.  Gerant:  G.  Martel. 
Le  proprietaire  sa  propose  d'erigpr 
un  garage  et  des  salles  de  ventes  de 
5  etages,  en  plus  du  garage  actuel. 

Extension  a  une  fabrique  (ville  St- 
Pierre),  pour  la  Consumers  Glass  Co., 
Limited,  56  avenue  Westminster.  Les 
travaux  seront  commences  prochaine- 
ment. 

Fabrique  de  peintures,  etc.,  $10,000, 
angle  de  l'avenue  Rockland  et  des 
voies  du  C.  P.  R.,  pour  la  McArthur 
Irwin,  Ltd.,  20  rue  St-  Paul  Ouest. 

5  residences  de  $6,000  chacune  sur 
l'avenue  Westhill,  pour  Alex.  R.  Mit- 
chell, 49  avenue  Hallowell,  West- 
mount.  La  brique,  le  ciment,  le  bois, 
le  sable,  etc.,  ne  sont  pas  encore 
achetes. 

2  magasins  et  quatre  plain-pieds, 
$17,000,  rue  Ste-Catherine,.  Maison- 
neuve,  pour  H.  J.  De  Villers,  34eme 
Avenue,  Maisonneuve.  Des  sous-con- 
trats  seront  accordes   prochainement. 

Residence,  3  plain-pieds  de  $6,000, 
sur  l'avenue  Western,  pour  E.  H.  Ma- 
dore,  2560  rue  Notre-Dame  Ouest. 
Tous  les  materiaux  sont  achetes. 

3  plain-pieds,  $3,000,  rue  Chapleau, 
pour  Jos.  April,  2376  rue  Amity.  Tout 
le  travail  sera  fait  par  le  proprietaire 
qui  est  sur  le  marche  pour  ses  mate- 
riaux. 

Residence  (2  families),  $4,000,  sur 
l'avenue  Bickerdike,  pour  N.  A.  Mil- 
lette,  1670  rue  St-Denis.  Le  proprie- 
taire a  achete  tous  les  materiaux  qu'il 
lui  faut. 


Procurez-vous  de  bonne  heure 
La  ligne  qui  donne  de 

Gros  Profits 


NE  DIFFEREZ  PAS  et  ayez  votre  part  du  gros  com- 
merce qui  sera  fait  cette  saison  avec  les  Machines 
Hinman  pour  traire  les  vaches. 

Outre  le  fait  que  la  machine  Hinman  est  la  plus 
simple  et  la  meilleure,  elle  se  vend  a  peu  pres  la 
moitie  du  prix  «des  autres  machines  du  genre.  Son 
prix  vous  vaudra  un  grand  nombre  de  clients — pla- 
cez  votre  commande  IMMEDIATEMENT! 

Nous  sommes  a  signer  des  contrats  dans  le  moment 
avec  des  marchands  et  il  y  a  encore  certains  terri- 
toires  ou  nous  n'avons  pas  de  representants.  Ecrivez 
pour  avoir  des  renseignements  sur  notre  interessante 
proposition. 


LA 


I  N  M  Jl 

la  mactifne  a  traire  les  vaches, 
Standard  du  Canada. 


N 


H.  F.  BAILEY  &  SON,  Fabricants,  GALT,  Ont. 
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tenseignements   de   Trois-Rivieres   et 
cTArthabaska 

CTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'EN  REGISTREM  ENT 
D'ARTHABASKA 
du  27  au  31   octobre  1919 
BBtamenl      Sir  Wilfrid  Laurier  a  Lady  Zo6  Lafontaine,  79a, 

■:>,  et  85a,  Arthabaskaville. 
Leation— Mme    Delvina    Roy  a  Albert  Garant,   p.   491,   Ste- 
Victoire. 

Cartage— J.   Wilfrid   Perrault   et  Mile  Evelina  Audette,  com- 
aute"  de  biens. 
Roger  Tourigny  et  al.  a  Valere  Renaud,  p.  459,  Ste- 
Victoire,  $1,900,  payees. 

,, — Roger   Tourigny   et   Valere   Renaud,    2   parties   459, 
Sic  Yirtoire. 

Bbte  -diaries   Carignan  a  Emile  Bellefeuille,  p.   CO,  Prince- 
villo,  $7oo.  $100  en  a-compte: 

e  -Mine  Virginie  Levasseur  a  Alcide  Pepin,  16c  et  16d, 
ne   rang.  Stanfold,  $5,800.  Juss. 
Itament-    R6v.   10dm.  de  Courval  a  R6v.  Antoni  de  Courval, 
p,   f lm-1  on. 

ftament — Alexandre   Gagnon   a   Mme   Emma   Nault,   aucun 
Ejneuble  dans  ce  comte\ 
ligation--  Mme  Hermine  Chouinard  a  J.  Z.  Auger,  p.  704  et 

Bulstrotle,  $1,000. 
legation     Antonio  Desilets  a  Alfred  Poisson,  p.   838  et  953, 
arwick,  $900. 

^ligation     Omer  Desilets  a  Alfred  Poisson,  p.  S.-O.  838  et  p. 
;.-().  952,   Warwick.  $600. 
)b  Jgation     Dominique  Morin  a  G6d6on  Frechette,  638  et  459, 

Warwick,  $2,500. 
lypotheqiK'  en    fid§i-commis — Continental   Heat   &   Light   Co. 
fe,  Royal  Trust   Company,  jusqu'a  concurrence  de  $3,000.ooo. 


^CTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU   D'ENREGISTREM  ENT 
D'ARTHABASKA. 
Du  3  au  S  novembre   1919. 
i  lias.    Ed.    Boivin    h   Mine    Caroline   Chretien.    p.    454 
Ste-Victoire,   $1,500   payees. 


Obligation.— Mme   Caroline  Chretien  a  J.  A.  Beauchesne.   p. 
454  Ste-Victoire,  $1,500. 

Mariage.— Arn6d<§e  Fournier  et  Mme  Georgiana  Gobeil,  sepa- 
ration de  biens. 

Manage—  Henry  Labonte  et  Mile  Alma  Leconte,  separation 
de  biens. 

Vente  —  Hector     Bergeron   a   Nap.   Gauthier,     816   Warwick. 
$5,300,   $2,500  a/c. 

Vente.— Omer  Ross  a  Hector  Bergeron,   %   N.   E.   754  War- 
wick, $4,200,  $2,200  a/c. 

Obligation.— Freddv   L'Heureux   et   al.   a  Ferd.   Gagnon,    287, 
289  et  290,  St-Paul,  $1,800. 

Transport  en  garantie. — J.  A.  Beauchesne  a  La  Banque  Ho- 
chelaga,  sur  Mme  Corinne  Chretien,  $1,500. 

Transport.— Mme  Emma  McLean  a  Alf.  Provencher  sur  Henri 
Leblanc.   $700. 

Vente. — Emile  Bergeron  a  Alcide  Bergeron,  p.  S.O.  244  F.  et 
autres.   Arthabaskaville,    $925,    $150   a/c. 

Vente.— Edmond   Bourgeois  a  Achille   BSliveau,   p.   954  War- 
wick, $900,  $450  a/c. 

Vente.— Bennett  Feeney  a  J.  Alfred  Savoie,  26a  et  autres,  11 
rang  Stanfold,  $2,450  payees. 

Vente.— Savoie  et  Cie.  a  J.  Alfred  Savoie,  p.  23  et  autres  V 
rang  Blanford,  $23,113.08  payees. 

Transport.— Elisee    .Martineau    a    Pat    Frawley      sur    Em^rie 
Boulay,  i 

Vente. — Le  Pret  Hypothecate  a  Dominion  Comb  and  Novel- 
ty Co.,  p.   145  Warwick,  $800  payees. 

Vente. — Jos.    Ducharme   a   Georges   Ducharme.    546,    547,    549 
et  550,  Warwick,  $8,000,  $1,800  a/c. 

Obligation. — Georges  Ducharme  a  Mme   Lucias   Triganne.   les 
liK-mes  immeubles,  $1,500. 

Vente.— Re>.   J.    O.    Bernier   a   Nap.    Lavertu,    509   Warwick 
$3,000  dues. 

Manage. — Joseph   Laroche  et   Mile   Marie  Elise   Martel,   sepa 
ration  de  biens. 

Obligation — Omer  Brunelle  a  Omer  Charest,   p.   418.   St-Paul 
$1,000. 

Obligation. — Olivier  Lemay  a  Bernard  Charest,  317.  Warwick 
$1,000. 

Vente. — Zotique  Pinard  a  L.  X.  Leclerc.  i>    L7B,  VII  Rg  Stan 
fold.   $2,500  dont    $1,500  a/c. 

Vente. — Omer    Boucber    a    Dominique    Bosse\    925    Tingwick 
$1,000,   $500  a/c. 


La    veritable    "GARANTIE    DES  VENTES" 

ne  devrait  pas  cesser  avec  le  consentement  d'accepter  le  renvoi  par  le  mar- 
chand  des  marchandises  lentes  a  se  vendre.  Elle  devrait  aussi  etre  une  as- 
surance dune  demande  generale  resultant  de  l'ecoulement  des  marchandi- 
ses dans  un  temps  raisonnable  avec  un  profit  legitime. 

La  Vente  du 

Postum  Cereal 

et  de  1' 

Instant  Postum 


Instant  ® 

©  POSTUM 

A  BEVERAGE 

made  of  d.fferent  parts  s<  we*t 
«"d  •  small  portion  of  Molasses 

Postum  Cereal  Company. 

tWncC»K«,  Mn».  US'         , 


ss  trouve  ainsi  absolument  garantie.  Notre  campagne  de  publicite  nationale 
ininterrompue  cree  cette  demande  et  des  commandes  repetees  resultent  de 
prix  raisonnables  et  d'une  satisfaction  universelle. 

Canadian  Postum  Cereal    Co.,  Ltd.,  Windsor,  Ont. 
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Vente— Henry  Roy  a  Euclide  Ouellet.  p.  348  Tingwick,  $3,000, 

$1,800  a/c. 
Vente.— Romuald  Boilard  a  Philippe  Bergeron,  253,  264,  p.  265 

et  262,  Arthabaskaville,  $2,600,  $500  a/c. 
Vente. — Georges  Beauchesne.  a  Faida  Huppe,  166,  168  et  200 

et  p.   N.   O.   167.   St-Christophe,    $5,700,   $4,300  a/c. 
Vente. — Doriot  Lachance  a  Albert  Lachance,  p.  N.O.  322,  St- 

Norbert,   $600  payees. 
Obligation.— Faida  Huppe  a  Albert  Tousignant,  166,  168,  200 

et  p.  N.O.  267,  St-Christophe,  $2,000. 
Vente. — Mme    Clarisse    Prince   a   Joseph   Lanneville,    p.    223, 

St-Paul,  $1,500  payees. 
Vente. — Georges  Lafontaine  a  Fortunat  Rouleau,  p.  S.E.  283 

St-Paul,   $1,700,  $700  a/c. 
Declaration  de  deces. — Adelard  Bergeron  a  Dame  Eva  Nault. 
Donation. — Thomas  Demers  a  Emile  Demers,  $390  Warwick. 
Retrocession. — Henri  Verville  a  Albert  Verville,  82  St-Chris- 

tophe. 
Vente.— Ludovic  Houle  h  Henri  Verville.  143a  et  83,  St-Chris- 
tophe,  $5,000,    $1,000  a/c. 


Rapport   de    la    semaine   finissant    le    8    novembre    1919 

Arthabaska. 

ACTIONS   EN   COUR   SUPERIEURE 

International  Harvester  Co.  vs  Nap.  Labbe,  de  St-Valere  de 

Bulstrode,  $105.00. 
Pierre  Lambert  vs  W.  J.  Wlaker  du  canton  d'Inverness,  $300. 
La  Banque  Nationale  vs  R.  O.  Noel,  de  St-Ferdinand  d'Hali- 

fax,  $147.11. 
Philippe  Parent  vs  Joseph  Collard,  de  West  Wickham,  $191.55. 
F.  Mercier  vs  N.  Tanguay,  des  Trois-Rivieres,  $500.00. 
Albert  Letendre  vs  Georges  Paquin,  St-Majorique,  $200.00. 
Mile  Berthe  Vaillancourt  vs  Antonio  Beauchesne  d'Asbestos, 

$1,000.00. 
J.  C.  Heon  vs  W.  J.  McAuley  Limited,  de  Montreal,  lere  classe 
Asbestos  Corp.  of  Can.  Ltd,  vs  Pierre  Marceau,  de  Thetford 

Mines,  2ieme  classe. 
Joseph  Levesque  vs  J.  B.  Bellefeuille,  de  Victoriaville,  $336.27 
Jos.  Farrell  vs  The  Federal  Asbestos  Co.  Ltd,  de  Robertson- 

ville,  $5,00.00  dom. 
Benjamin  Yergeau  vs  Jean  Cloutier,  de  Notre-Dame  du  Bon 

Conseil,   $400.00. 

ACTIONS    EN    COUR    DE    CIRCUIT 

A.  Lanouette  vs  Desire  Gilbert,  de  Coleraine  Station,  $75.50. 
La  Corp.  de  Victoriaville  vs  Albert  Metivier,  de  lieu  incon- 

nu,  $27.35. 

Wilfrid   Lalibert<5  vs  Joseph  Gagnon,  de   Ste-Sabine   Station, 

$20.75. 

Ovide  Breton  vs  Leonidas  Bergeron,  de  St-Maurice  de  Thet- 
ford, $31.12. 

Cyrille  Lallier  vs  Emile  Arguin,  du  Lac  Frontier*,  Montma- 
gny,  $29.65. 

JUGEMENTS    EN    COUR    SUPERIEURE 

P.  Rod.  Baril  vs  Chs.  Mailly,  de  St-Pierre  les  Becquets.  Ju- 
gement  contre  defendeur  pour  $203.10. 

Dame  M<§lanie  Fleury  vs  Adelard  Leblanc,  de  St-Fortunat  de 
Wolfest.  Jugement  contre  defendeur  pour  $110.54. 

Alexandre  Renaud  vs  Robert  Gervais,  de  Plessisville.  Juge- 
ment contre  defendeur  pour  $159.20. 

JUGEMENT    EN    COUR    DE    CIRCUIT 
The  Canadian  Rattan  Chair  Co.  Ltd  vs  Jos.  J.  A.  Charts,  de 
Loretteville.  Jugement  contre  le  defendeur  pour  $87.55. 

DECLARATIONS  DE  SOCIETES 
Joseph  Odina  Linteau,  gerant  de  Montreal,  agissant  par  M. 
Emile  Delage,  procureur,  declare  faire  affaires,  dans  la 
cite  de  Thetford  Mines,  comme  marchand  d'automobiles 
et  accessoires,  sous  la  raison  sociale  de  "Legare  Auto- 
mobile de  Thetford  Mines". 
Achille  Poisson,  marchand,  Henry  Bernier,  industriel  et  Emi- 
hen  Larochelle,  notaire,  de  Black  Lake,  faisant  le  com- 
merce de  magasin  general  et  plus  specialement  de  mer- 
ceries, a  Black  Lake,  en  soci<§t<§  sous  les  nom  et  raison 
de  "Poisson  et  Cie." 


Co. 


Quittance  —  Johnny  Lacroix  a  Com.  d'Ecoles  Trois-Rivieres. 

Vente  —  J.  A.  Jutras  a  Leon  Marin. 

Vente  —  Emile  Lapierre  a  Thomas  Lapierre. 

Vente  —  Cyphiren  Chartier  a  Joseph  Dauphinais. 

Vente  —  Hector  Bastarache  a  Cyprien  Chartier. 

Mainlevee  —  Caisse  Populaire  Trois  Riv.  a  Olivier  Marchand. 

Quittance  —  Elizabeth  Johnston  a  Achille   Pothier. 

Vente  —  Honors  Beaudoin  a  Dame  Arthur  Boulanger. 

Vente  —  La  Cie  des  Terrains  Shaw  Falls  a  Joseph  Gelinas. 

Obligation  —  Joseph  Gelinas  a  Philippe  Marchand. 

Vente  —  Ernest  Morand  a  Joseph  Beaupre. 

Quittance  —  Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  M.  L.  Dessureault 

Quittance  —  Narcisse  Pelletier  a  R6mi  Francoeur. 

Vente  —  Joseph  Grenier  a  The  Belgo  Can.  P.  and  P. 

Vente  —  Arthur  Cloutier  a  Delavoie  Leveille. 

Obligation  —  Delavoie  Leveille  a  Arthur  Lamothe. 

Vente  —  Edmond  Bellefeuille  a  Armand  Mibedde. 

Quittance  Hubert  Courdeau  a  Arthur  Cloutier. 

Donation  —  J.  V.  Lambert  a  Marguerite  Johnson. 

Vente  —  Geo.  Bourassa  a  J.  B.  Pellerin. 

Quittance  —  Geo.  Bourassa  a  J.  B.  Pellerin. 

Vente  —  Raphael  Bourassa  et  ux.,  a  J.  B.  Pellerin. 

Vente  —  Raphael  Bourassa  a  Pierre  L.  Desaulniers. 

Quittance  —  Raphael  Bourassa  a  Pierre  L.  Desaulniers. 

Vente  Jean  L.  Auge  a  Pierre  Deziel. 

Transport  —  Jean  L.  Auge  a  Maxime  Blais. 
Quittance  ■ —  Maxime  Blais  a  Pierre  Deziel. 
Quittance  —  Pierre  Desaulniers  a  Adolard  Desaulniers. 
Vente  —  Vve  Frederic  Pellerin  a  Felix  Beland. 
Quittance  —  Vve  Frederic  Pellerin  a  Felix  Beland. 
Vente  —  Elzear  Samson  a  Morasse  Samson. 
Vente  —  Evariste  Dechene  a  Antoine  Bellerive. 
Vente  —  Onesime  Deziel  et  al  a  Adolard  Bellemare. 
Quittance  —  Pierre  Desaulniers  a  Adelard  Desaulniers. 

Vente  Philias  Pellerin  a  Adolard  Desaulniers. 

Vente  —  Philias  Gelinas  a  Adam  Boisvert. 

Vente  —  Maxime  Ricard  a  Nap.  Hubert. 

Vente  —  Philias  Pellerin  a  Adolard  Desaulniers. 

Vente  —  Joseph  Bisson  a  Arthur  Mardin. 

Vente  —  Ernest  Boisvert  a  Majorique  Boisvert. 

Vente  —  La  Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  J.  E.  Vandal. 

Obligation  —  Philippe  Marcotte  a  Dme  Rosaire  Frigon. 

Quittance  —  Seminaire  des  Trois  Rivieres  a  Aug.  Blanchette. 

Vente  —  Alfred  Pothier  a  J.  Edmond  Pothier, 

Vente  —  Leon  Projean  a  Pierre  Ferron. 

Vente  —  Leopold  Cloutier  a  Ernest  Mercier. 

Mainleve  —  Edmond  Pratte  a  Leon  Projean. 

Quittance  —  Dme  L.  E.  Boisclair  a  Leon  Projean. 

Vente  —  Fernando  Deziel  a  Ones.  Baribeault. 

Vente — Vve  Ne>ee  Boucher  a  Desire  Villemure. 

Mainlevee  —  Dame  Eva  Bellemare. 

Demande  de  radiation  ■ —  Aime  Heroux. 

Vente  ■ —  Joseph  Maddeau  a  Donat  Maddeau. 

Quittance  ■ —  J.  L.  D.  Durand  a  Jos.  Duchaine. 

Vente  —  O.  J.  Gelinas  a  Chs.  Richard. 

Quittance  —  L.  P.  Nobert  a  Ferdinand  Dupond. 

Quittance  —  Edmond  Michelin  a  Wm.  Laroche. 

Quittance  —  Ernest  Deguise  a  F.  X.  Vanasse. 

Vente  —  Delphis  Grenier  a  The  Belgo  Can.  P.  and  P.  Co. 

Vente  —  The  Belgo  Can.  P.  and  P.  Co.  a  Felix  Veillette. 

Obligation  —  Joseph  V.  Lambert  a  Henri  St-Onge. 

Obligation  • —  L.  Z.  Joncas  a  Severe  Ricard. 

Transport  —  Ernest  Boisvert  a  Nap.  Flageole. 

Quittance  —  Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Adelard  Lavergne 

Vente  —  Vve  Adelard  Lavergne  et  al  a  Rev.  Dionis  Gelinas. 

Vente  —  The  Shaw.  W.  and  P.  Co.  a  Jos.  Ulric  Courdeau. 

Obligation  —  Amable  Lemyre,  jr.,  a  Frs.  Gauthier  et  E.  Vil- 

mure. 
Vente  —  George  Vezina  a  Octave  Thibault. 


BUREAU    D'ENREGISTREMENT    DE    LA    CITE    ET    DU 

DISTRICT    DES   TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  4  au  11   novembre. 

Vente — Edmond  Blouin  a  F.  X.  Dupont. 

Declaration   Sociale— Trottier,  Villeneuve  et  Lacroix. 


VILLE    ET    DISTRICT    DES    TROIS-RIVIERES 
Semaine  du  4  au  11   novembre 

JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 

J.  F.  Bellefeuille,  Trois-Rivieres  vs  J.  Maxime  Daubigny,  La 
Tuque,  $142,29. 

Georges  Salicis,  Grand'Mere  vs  Fred.  H.  Blais,  Shawinigan 
Falls,   $158.13. 

Dame  Flore  Vermette  vs  Philippe  Gelinas  et  Sun  Life  Assu- 
rance Company  of  Canada,  Montreal,  Tiers-saisie,  $300.00. 

COUR  DE  CIRCUIT 

Jos.  F.  Bellefeuille  vs  Horm.  Vezina,  $15.23. 
Desire  Boucher  vs  Am£dee  Boucher,  $7.50. 
J.  A.  Mineau  et  Cie,  enf.,  vs  J.  L.  Lepage,  $4.78. 
Oscar  Hubert  vs  Alfred  Brousseau,  $4.00. 
Emmanuel  Chauvette  vs  Alfred  Chauvette,  $15.00. 
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Rense;pements  du  District  de  Sherbrooke 

CTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREMENT 
DE   SHERBROOKE 
Semaine  finissant  le  8  novembre  1919. 
VENTES 
/.  P.  Powers  a  Edward  Lennan,  partie  lot  3,  rang  4,  Ascot. 
Prix   $325,  pay6s. 

ame  Edward  Reed  et  al  a  Sa  Majesty  le  Roi,  lot  16  et  par- 
tie  lot  16b,  rang  4,  Ascot.  Prix,  $2,262,  pay6s. 
(orris   Black   a  J.   A.    Rousseau,   lot   1444-137,   quartier   sud. 
Prix,  $8,400,  $1,400  payiSs. 

ules  Menard  a  Henri  Menard,  lot  9-13,  quartier  est.     Prix 
$100,  pay6s. 
■ame  Hector  Cot6  a  Alphonse  Chaput,  partie  lot  23c,  rang  6, 

it.     Prix  $310,  pay^s. 
[He  Celina  Lapointe  a  Simeon  Daigle,  lot  1444-140,  quartier 
-iid      Prix  $4,000  payes. 

Secession  Dame  Adelard  Lapierre  a  Joseph  et  Louis  Leten- 
dre.  lot  1452-28,  quartier  sud.    Prix,  $2,925,  $725  pay6s. 
eorge  Auger  a   Dame  Antoine  Boucher,  lot  254  et  nord   Vz 
lol   186,  Oxford.  Prix  $8,000,  $2,000,  paySs. 

ion  Auguste  Ducharme  a  A.  J.  Simoneau,  partie  lot 
395-3.  quartier  est.    Prix  $3,200,  $1,600  pay<§s. 
Iierbrooke   Iron.   Metal   and    Hide   Co.,   Ltd,   a    Dame    Emma 
Smith,  lots  883;  886,  887  et  partie  888,  quartier  est       Prix 
$1.00,  paye\ 

Bfeph   Charest    a  Arthur   Baillargeon,  lots   544.   548  et   partie 
S49,  quartier  nord.     Prix,  $11,000. 

f-iiiius    Chouinard    a    Emmanuel    Leclerc,    lots    284    et    305 
Waterville.     Prix,  $15,000,  $2,000  pay<§s. 

mile   Etioux  a  Philippe   Doyon,  lot  7-158,  quartier  sud.     Prix 
$1,900,  $500  payes. 

liclicl   Par<5  a   Philias  Casse,   %  N  de  \'2  N  des  lots   1396  el 
1397,  quartier  sud.     Prix,  $3,500,  payes. 

O.  Ledbux  a  L.  H.  Olivier  S  26  pieds  lots  1444-166  et  167  et 
partie  1444-168  quartier  sud.     Prix  $700,  payes. 
he  Sherbrooke    Railway  and   Power  Co.,  to  H.   Bruce  Flet- 
cher, partie  lot  251,  quartier  centre.     Prix,   $30,000,   $3,000 
pftyes. 

HYPOTHEQUES. 
'ame   Pierre  Gingue  a  The  Sherbrooke  Loan  and   Mortgage 

pour  $2,200,  affectanl  lot  1444-133  quartier  sud. 
Idmond  Langevin  a   O    A.   Begin,  pour  $450,  affectant  dnin 

lots  indiv.,  20L  el    20B,   rang  2,  Compton  et  S  %  lot  6.   Wa 

terville. 
accession    Dame   Alfred   Gagne  a  Joseph   Mercier,   pour   $1.- 

$1,000,  affectant    lot    447,   quartier  est. 

Lpiionse  Chaput  a  Mile  M.  L.   Prevost,  pour  $2,510,  affectant 

lot  23c  rang  6,  Ascot. 
P.  Bouchard  a  Mile  P.  E.  Forgues,  pour   $1,000,  affectant 

partie  S.  lot    1420,  quartier  sud.      . 
hilias  Casse  a   Mile  E.  C.  Tetu  et  al,  pour  $3,700,  affectant 

lot    335,   quartier  nord   et    N.    y2   des   N.   lots    1396    et   1397 
quartier  sud. 

QUITTANCES 

J.  South  Wood  a  succession  Isaac  Smith,  hypotheque  du  4 
novembre  1911. 

-ion   A.   S.   Hurd   a,   C.    E.    Sunbury,   hypotheque   du   31 
mars  1904. 
»lin  Turgeon   a    Ernest  Grenier,   hypotheque    du   15   septem- 

L917. 

4  Martell  a  H.  II.  Langlois  el   al,  hypotheque  du   18  avril 
1917. 

He  Al.  L.  Prevost  a  Alphonse  Chaput,  hypotheque  du  2  aout 

tUe  E.  C    Tetu  et   al  a  Alphonse   Chaput,   hypotheque  du   23 
avril  1919  et  du  25  juin  1919. 

•  A.  Berwick  a  Succession  G.  G.  Vallee,  hypotheque  du  26 
novembre  1918. 

IJred   Gadbois   a   Mile    Celina   Lapointe,    hypotheque    du    4 
fevner  1919. 

lccession  Daniel  McManamy  a  Mile  Celina  Lapointe.  hypo- 
theque du  29  septembre  1905. 

herbrooke  Loan  and  Mortgage  Co.,  a  Dame  Pierre  Gingue, 
hypotheque  du  10  juin  1902  et  du  14  novembre  1908 
ame  Joseph  Gariepi  (nee  Gendron),  es-qual  a  Michel  Pare\ 
Hypotheque  du  15  aout  1916. 

vembre°U19C10eSne  *  L°UiS  Echenberg-  hypotheque  du   4  no- 
at^cioutier  a  Amedee  Cloutier,  hypotheque  du  8  novembre 

tmT!  oal1  a,Geor?e  Auger,  hypotheque  du  20  octcbre  1914. 
taJ?017 °merleau  a  Philias  Casse-  hypotheque  du   30  octo- 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 

Vendez  les  marques  qui  ont  prouve  leur  qualite 
et  solidement  etabli  leur  reputation  comme 
"aliments  purs". 

II  va  sans  dire  que  vous  vendez  le 

Ufindsor 

MMmbm 
A    ^Canada 

LESEL  DE  TABLE  WINDSOR 
The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 


\Y.  R.  Webster  a  L.  A.  St-Jean,  hypotheque  du  ler  fevrier  1906 

avec  subrogation  en  faveur  de  Dame  L.  H.  St-Jean. 
Mainlevee   par   Mile   M.   L.   Prevost   a   Dame    Hector  C6te\  d6- 

gageanl    partie  lot  23c.  rang  6.  Ascot. 
Mainlevee  a   Mrs  Emma  Smith  a  Sherbrooke  Iron  Metal  and 
Hide  Co.   Ltd..  degageant  lots  883,  886  et  887,  quartier  est. 
Renunciation   par  Olivier  et  Ferdinand  Lemieux  a  la  succes- 
sion de  feu   Benjamin   Lemieux 
Servitude  par   K    P.   Houlahan  a   la   Cite  de   Sherbrooke  sur 

partie  lot  976,  quartier  nord. 
Servitude  par   II.  C.   Wilson  &  Sons  Ltd.  a  la   Cite  de  Sher- 
brooke sur  partie  lot  976.  quartier  nord. 
Bail  conditionnel  par  Joseph  Neveu  a  Thomas  Dorman  pour 
7  ans.  dune  partie  du  lot  18S  Orford.  pour  $750  pour  le  dit 
terme,  avec  option  d'acheter. 
Bail    conditionnel    par    Odias    Rodrigue    a    William    Rodrigue 
pour  23  ans,  du  lot  18a,  rang  6,  Compton.  pour  $6,000  dont 
$1,500  ont  6te  pay^s,  pour  le  dit  terme  avec  option  d'ache- 
ter. 
Dernieres    volont^s    et    testament    de    feu    Mme    Adelard    La- 
pierre   inee    Tremblay),    avec    transport    affectant    le    lot 
1452-2S.   quartier  sud.  Iegu6  a.  ses  sept  enfants:    Irene,   Ju- 
lien.  Anita.  Jean  B..  Emma  et  Armand  L.  Lapierre. 
Reeu  par  le  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  qu'au- 
cun  droit   nest  exigable  re  la  succession  de  Mme  Adelard 
Lapierre,   sur  lot  1452-2S.   quartier  sud. 
Dernieres   \o'.ontes   et   tes.ament   de   feu   Benjamin   Lemieux, 
leguant    touB  ses  biens  a  ses  freres,  Olivier  et  Ferdinand 
Lemieux. 
Donation  par  Didace  Gendron  et  uxor  a  Alexandre  Gendron 
et  uxor  dc  certaines  polices  d'assurance  et  effets  mobiliers. 
Procuration    par    la    Cour    Supe>ieure    a    succession    Auguste 
Ducharme  autorisant  la  rente  de  droits  mineurs  dans  par- 
tie  lot  395-3,  quartier  est. 
Contrat  de  mariage  par  Adelard  Benoit  et  Dame  Albert  McKay 

(nee  Dudevoir). 
Contrat  de  mariage  par  William  Van  Grimbergen  dit  Lamon- 
tagne  et  Delle  Nelida  Chartier. 

Dissolution  de  societe  par  W.  H.  Ames  et  A.  P.  Blue  sous 
le  nom  de  "The  Ames-Blue  Company". 
Society  par  Jean  Therrien  et  Michel  Komery,  sous  le  noin 

de  "Komery  &  Therrien. 
Nom  d'une  firme  par  W.  H.  Ames,  sous  le  nom  de  "The  Ames- 
Blue  Company.  R6g." 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  le   12  novembre   1919. 

II  y  a  une  tendance  marquee  vers 
la  hausse  sur  la  plupart  des  lignes  et 
des  avances  sont  en  vigueur  actuelle- 
ment  sur  diverses  lignes  de  quincail- 
lerie et  autres  specialites.  Les  lignes 
Sargent  ont  de  nouveau  subi  une 
hausse  d'environ  10  pour  cent.  Les 
feutres  et  les  doublages  sees  et  gou- 
dronnes  se  vendent  egalement  plus 
chers  par  suite  du  cout  plus  eleve  du 
papier  de  rebut. 

Toutes  les  lignes  d'articles,  cuvettes, 
seaux,  articles  nickeles,  pelles  a  feu, 
poeles  a  frire,  etc.,  sont  montes  de  5 
a  10  pour  cent.  Cette  hausse  est  at- 
tribute a  la  rarete  actuelle  de  la  ma- 
tiere  premiere  a  la  suite  de  la  grande 
greve  des  tats-Unis.  Les  listes  off i- 
cielles  des  prix  sont  chez  I'imprimeur 
et  on  pourra  se  les  procurer  bientot. 
En  attendant,  les  anciennes  cotations 
sont  retirees.  Les  articles  emailles 
ont  egalement  ete  affectes  par  cette 
hausse. 

Les  polis  a  argenterie  se  vendent 
plus  chers  —  surtout  pour  la  variete 
en  creme.  Les  clefs  (wrenches)  de 
Coe  sont  a  la  hausse.  Les  haches  se 
vendent  plus  cheres  —  toutes  les  va- 
rietes  ayant  subi  une  hausse.  Les 
poeles  sont  fermes  et  les  prix  peuvent 
etre  revises  a  la  hausse  dans  un  mo- 
ment ou  I'autre.  Les  clous  sont  tres 
fermes  de  meme  que  le  fer  et  I'acier 
en  barres.  Toutefois,  I'on  n'a  pas  en- 
core enregistre  d'avance.  II  est  pro- 
bable que  les  produits  du  plomb  mon- 
teront  bientot  sous  I'influence  de  la 
hausse  du  prix  du  plomb  en  sau- 
mons.  Ce  dernier  metal  a  monte  au 
cours  de  la  semaine;  le  spelter  et 
I'antimoine  se  vendent  egalement 
plus  chers.  Le  cuivre  est  plus  faible 
et  son  mouvement  est  tres  peu  con- 
siderable. 

LES      FEUTRES      SECS      ET      GOU- 
DRONNES    PLUS    CHERS 

Doublages,  feutres,  etc.  —  Par  suite 
de  la  hausse  du  papier  de  rebut,  les 
manufacturiers  de  ces  lignes  ont  aug- 
mente  leurs  prix  et  quelques-unes  des 
nouvelles  cotations  sont  les  suivantes: 
Doublage  (sheating),  sec  Anchor,-  No 
2,  le  rouleau,  66c;  doublage  en  pai lie 
sec,  epais,  hausse  de  40c  le  quintal 
a  $3.75;  Surprise,  marque  Stag,  haus- 
se de  3c  le  rouleau  a  73c;  doublage  de 
paille  goudronne  epais,  hausse  de  40c 
le  quintal  a  $3.90  et  le  feutre  gou- 
dronne de  la  marque  Anchor,  No  2, 
hausse  de  2c  le  rouleau  a  84c.  Ces 
prix  sont  f.a.b.  a  Montreal  ou  a  To- 
ronto. < 


LES       TAMIS       A       FARINE       PLUS 

CHERS;     LES    CLEFS    ET    LA 

QUINCAILLERIE   AUSSI 

Tamis,  quincaillerie,  clefs  (wren- 
ches). —  Une  avance  a  ete  enregis- 
tree  sur  le  prix  des  tamis  qui  se  ven- 
dent actuellement  de  $2.10,  $2.45  la 
douzaine. 

Les  divers  articles  de  quincaillerie 
fabriques  par  Sargent  &  Co.,  ont  de 
nouveau  subi  une  hausse  d'environ  10 
pour  cent.  Les  clefs  (wrenches)  de 
Coe  se  vendent  actuellement  sur  une 
nouvelle  liste  de  prix  revises  et  I'es- 
compte  au  commerce  est  maintenant 
de  5  pour  cent. 

LES  PRIX  DES  HACHES  MONTENT 

Haches.  —  Le  prix  des  haches  a  ete 
revise  et  un  nouvel  arrangement  a 
ete  fait  relativement  a  la  fixation 
d'une  "base"  pour  les  diverses  di- 
mensions. Des  avances  de  $1.50  la 
douzaine  ont  ete  faites  sur  le  prix  des 
haches  S.B.;  de  $2  sur  les  D.  Bitted; 
$2  la  douzaine  pour  les  haches  avec 
manche  et  une  hausse  de  $1  sur  les 
haches  pour  garconnets  et  les  chas- 
seurs. 

De  3J4  a  3%  livres  constituent  le 
nouvel  arrangement  de  la  base.  Pour 
celles  de  4  lbs,  25c  est  ajoute  a  la 
base  et  50c  pour  les  dimensions  plus 
grandes. 

TOUS   LES   ACCESSOIRES   DE 

POELES  MONTENT;  LES 

POELES  SONT  TRES 

FERMES 

Poeles  et  accessoires.  —  Une  avan- 
ce generale  a  ete  faite  au  cours  de  la 
semaine  sur  les  diverses  lignes  d'ac- 
cessoires  et  bien  que  Ton  n'ait  pas  en- 
core recu  les  nouvelles  listes  des  prix 
nets,  les  avances  varient  de  5  a  10 
pour  cent.  Cette  hausse  est  en  con- 
formity avec  ce  que  nous  predisions 
ici  la  semaine  derniere.  Ces  change- 
ments  sont  en  accord  avec  la  recente 
rarete  de  la  matiere  premiere  par 
suite  des  greves  qui  se  sont  decla- 
rers aux  Etats-Unis.  Avec  la  greve 
actuelle  des  mineurs,  les  difficultes 
ont  ete  accrues.  Les  hausses  s'appli- 
quent  aux  articles  etampes,  aux  cu- 
vettes et  aux  seaux  galvanises,  aux 
articles  vernisses,  aux  articles  en 
cuivre  nickeles,  aux  tuyaux  de  poele 
de  7  pouces,  est  actuellement  de 
$19.78  le  100  et  celui  des  coudes  de 
$2.35  la  douzaine.  Une  liste  comple- 
te est  actuellement  chez  I'imprimeur 
et  nous  la  recevrons  dans  quelques 
jours. 


LA   GAZOLINE   ABONDANTE    ET  LE 
MOUVEMENT   DE   L'HUILE   EST 

CONSIDERABLE 
Huile  et  gazoline.  —  II  y  a  un  peu 
de  nouveau  a  noter  sur  ces  deux  com- 
modites  dont  la  demande  est  tres 
bonne  dans  le  moment.  L'huile  de 
charbon,  suivant  ca  qualite,  se  venc 
de  22c  a  25c  le  gallon,  tandis  que  I: 
gazoline  a  moteurs  reste  sans  change 
ment  a  33c. 

LE  TON  DU  MARCHE  DES  CLOU 
EST  FERME 
Clous  et  broche.  —  Le  marche  est 
ferme.  Vu  les  circonstances  presentes 
il  n'est  pas  du  tout  probable  qu'il  se 
produira  des  diclins  dans  le  moment, 
et  dans  certains  quartiers  Ton  croit 
que  si  la  rarete  de  la  matiere  premie- 
re continue,  une  avance  est  dans  I'or- 
dre  des  choses  possibles.  En  atten- 
dant, les  marchands  de  gros  font  rap- 
port d'une  grosse  demande.  La  base 
des  clous  de  broche  et  decoupes  res- 
te a  $4.75  le  baril,  et  la  broche  d'a- 
cier   polie   se    vend   $5    les   100   lbs. 

LA  VENTE  EST  NORMALE  ET  LE 
CABLE  RESTE  STABLE 
Cable  et  cordage.  —  Un  commerce 
normal  se  fait  pour  les  diverses  di- 
mensions et  il  y  a  un  affermissement 
marque  sur  ce  marche,  surtout  pour 
le  manille.  Dans  un  cas,  une  avance 
d'un  centin  la  livre  a  ete  faite  par 
un  manufacturier  americain.  Les  fi- 
celles  de  jute  sont  tres  fermes.  La 
base  actuelle  ici  est  la  suivante:  ma- 
nille pur,  31c;  manille  anglais  et  bea- 
ver, 27c  et  le  sisal,  23/2'c. 

LES     TOLES     NOIRES     PLUS     CHE- 
RES:   LA    RARETE    EST 
GENERALE 
Plaques  et  feuilles.  —  II  y  a  eu  une 
hausse   de  25c  Jes   100   lbs  sur  le  prix 
des   toles    noires.    Ces    dernieres   com- 
mencent   a   devenir  rares,  et   la  situa- 
tion ne  se  trouve  pas  amelioree  en  ce 
qui      regarde      les     toles      gavanisees. 
dont    les    approvisionnements    ne    res- 
tent  pas  en  place.     Ceux  qui  se  procu-; 


AVIS   DE   DEMANDE   DE   DIVORCE 


Avis  est'  par  les  presentes  donnd 
que  James  Goddard,  des  cite  ct  dis 
trict  de  Montreal,  dans  la  provinc< 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  front 
s'adressera  au  Parlement  du  Canada 
a  sa  prochaine  session,  ami  d'obteni 
un  bill  de  divorce  d'avec  son  epouse 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  cans 
d'adultere. 

JAMES  GODDARD. 
Date"  a  Montreal, 

le   10   octobre, 
A.  D.   1919. 
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rent   ce     qu'il    faut     paient,    dans     plu- 
sieurs  cas,  une  prime  pour  les  obtenir. 
(Sous    cotons: 

Tole   noire   en   feuilles: 

Les 100  lbs 

!  10    . 5.90  6.65 

Calibre   12 5.95  6.60 

Calibre  14 6.00  6.75 

Calibre   16 6.10  ..... 

Cnlibn     IS  20 6.55  6.60 

Sl-'bre  22-24 6.70  6.75 

i    -   28 7.00  7.00 

Tole  galvanisee  en  feuilles: 

nces 9.00 

Calbie  28 8.85 

Calibre  26 8.75 

Calibres   22   et   24 8.40 

ffafbre  16 8.00 

(klibre  IS 8.25 

Calibre  20 8.25 

■  Note:   —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brises. 

LE  FER  ET  L'ACIER  EN  BARRES 
SONT  FERMES  ET  ACTIFS 

Per  et  acier.  —  II  y  a  eu  une  bonne 
demande  stable  pour  le  fer  et  I'acier 
en  barreo  dont  les  prix  restent  sans 
changement.  Les  tendances  portent 
plutot  vers  l'affermissement,  par  suite 
de  la  situation  du  marche  de  la  ma- 
tiere  premiere  et  du  combustible  pour 
fins  manufacturieres.  Les  approvision- 
hements  sont,  dit-on,  suffisants  pour 
repondre  aux  besoins  actuels. 
LES  PRODUITS  DU  PLOMB  SONT 
FERMES 

Produits  du  plomb.  —  En  vue  du 
fait  qu'il  y  a  eu  un  affermissement 
constant  sur  le  marche  du  plomb  en 
saumons,  les  produits  du  plomb  sont 
fermes  et  la  soudure  et  les  articles 
faits  de  plomb  se  vendront  bientot 
plus  chers,  si  ces  hausses  continuent. 
Le  mouvement  du  mois  d'octobre  est 
satisfaisant,  mais  il  y  a  encore  de  la 
place  pour  de  ('amelioration  sous  ce 
rapport. 

Nous   cotons: 

Tuyau  de   plomb 0.12* 

Rebuts  de  plomb 0.13} 

Combes  et  trappes  en  plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3*  la  lb., 

vied    carro.    la    lb 0.12} 

Plomb   en    feuilles,    4    a    8   lbs, 

pied   earre 0.09} 

Feuilles  coupees.  %c.  extra  et 
feuilles  couples  a  la  dimen- 
sion, le  par  lb.   extra 

ire,  garantie,  la   lb.    .    .    .     0.37* 

Soudure,  strictement.    la    lb.     .     0  33 

Soudurc\  commrrciale.   la    lb.    .     0.32 

j  Soudure.  wiping,    la    lb.    .     .     .      0.30 

i   brorhe    (No  8)  — 

0.36 

• 0.38J 

1 0.41} 

Zinc   en    feuilles.   easks    ....      0.17 

■  Zinr  en  lots  brises 0.18 

TUYAU  DE  FER 
Standard   Buttweld 
les  100  picds. 
Acicr                    Fer  forp:6 
Noir         Gal.             Noir      Gal. 
$  fi.on      $  s.oo       $ $. 


%  pc. . 
«  pc, 
%   pc. 


4.53 

4.53 


6.66 
6.66 


5.13 
5.13 


7.26 
7.26 


%  pc...  5.99           7.57           6.84           8.42 

%  PC...  7.53            9.66            8.68          10.81 

1  pc...  11.14  14.28  12.84  15.98 
1%  pc...  15.07  19.32  17.37  21. C2 
1%  pc...  18.01  23.10  20.76           25.85 

2  pc...  24.24  31.08  27.94  34.78 
2%  pc...  38.90  49.73  

3  pc...  50.87  65.03  

3%  pc...  64.86  81.88  

4  pc...  76.85  97.01  

Standard   Lapweld. 

Acier  Fer  forge 

Noir  Gal.  Noir      Gal. 

2  pc...  $27.94  $34.78  $31.64  $38.11 
2%  pc...  40.66  51.48  46.51          57.33 

3  pc...  53.17  67.32  60.82  74.97 
3>/2  pc...  66.70  83.72  75.90           92.92 

4  pc...  79.03  99.19  89.93  110.09 
4'^  pc. ..  88.00  113.00  107.00         132.011 

5  pc. ..  103.00  132.00  125.00        154.00 

6  pc...  133.00  171.00  162.00        200.00 

7  pc...  175.00  224.00  211.00        259.00 

8  pc. ..  184.00  235.00  221.00        273.00 

LE  PLOMB,  LE  SPELTER,  L'ANTI- 
MOINE  PLUS  CHERS;  LE  CUI- 

VRE  TRANQUILLE 
Metaux  en  lingots.  —  II  y  a  un  af- 
fermissement marque  au  cours  de  la 
semaine  pour  le  plomb  en  saumon,  le 
spelter  et  I'antimoine.  Le  cuivre  est 
plutot  tranquille.  Un  commerce  con- 
siderable est  fait. 

Cuivre.  —  Ce  marche  est  tres  tres 
tranquille  et  Ton  ne  rapporte  pas  un 
mouvement  considerable,  il  est  plutot 
restreint.  Le  prix  cote  ici  est  25c  la 
livre. 

Ferblanc.  —  II  y  a  encore  des  fluc- 
tuations de  jour  en  jour,  mais  avec 
peu  de  changement  ici,  le  prix  restant 
a   58c   la   livre. 

Plomb.  —  Un  affermissement  mar- 
que est  general  sur  ce  marche.  II  y  a 
une  bonne  demande  et  les  importa- 
teurs  s'attendent  a  une  autre  avance. 
La  cotation   actuelle-est  8J4c. 

Spelter.  —  Ce  marche  est  plus  fort. 
On  y  a  remarque  une  certaine  activite 
et  les  prix  ont  ete  avances  a  10c  la 
livre,  soit   une    hausse  de   J/^c. 

Antimoine.  —  Le  marche  est  plus 
ferme  ici  et  une  avance  de  I/4C,  le  prix 
est   actuellement   de    10|/2c    la    lb. 

Aluminium.  —  Le  prix  reste  sans 
changement   i   34c   la    livre. 

Fer  en  gueuse.  —  II  y  a  eu  une 
certaine  demande  sur  ce  marche,  mais 
le  prix  reste  sans  changement  a  $50 
la   tonne. 

LA  PEINTURE 
L'on  s'attendait  a  une  amelioration 
sur  le  marche  de  I'huile  de  graine  de 
lin,  mais  la  priorite  des  envois  semble 
avoir  ete  accordee  au  ble  et  aux  au- 
tres  grains  de  I'Ouest  du  Canada.  II 
s'ecoulera  encore  dix  jours,  dit-on, 
avant  que  la  livraison  de  la  graine  se 
soit  amelioree  de  maniere  a  permet- 
tre  aux  broyeurs  de  coter  un  prix 
dans  les  environs  de  $2.  En  atten- 
dant, il  y  a  eu  un  leger  flechissement 
de   I'tiuile  sur  place. 

La  terebenthine  est  stable  et  sans 
changement.  Le  blanc  de  plomb  dans 
I'huile  est  tres  ferme  et  certains  se 
demandent  meme  si  une  hausse  ne  se 
produira    pas    bientot.    Le    mouvement 


de  la  peinture  se  continue.  Les  ver- 
nis  sont  tres  fermes.  II  a  ete  plus 
actif  et  plus  profitable  pour  tous  cette 
saison,  en  depit  d'un  debut  defavora- 
ble   dans  certaines   parties  du   pays. 

L'HUILE      NE      SERA      PAS      LIBRE 
AVANT   10  JOURS 

Huile  de  graine  de  lin.  —  II  y  a  eu 
si  peu  d'amelioration  sur  le  marche 
de  I'huile  sur  place  qu'elle  est  a  peine 
perceptible.  La  situation  semble  se 
resumer  dans  le  fait  que  la  livraison 
des  grains  de  I'Ouest  a  la  priorite 
dans  les  cercles  de  I'expedition.  Les 
cultivateurs  sont  peu  enclins  dans 
bien  des  cas  a  vendre  aux  prix  ac- 
tuels. "Certains  d'entre  eux  s'att3n- 
dent  d'avoir  juseu'a  $6  le  boisseau". 
declare  un  broyeur.  Le  resultat  de 
ceci,  c'est  que  les  broyeurs  ont  de  la 
difficulty  a  se  procurer  la  graine  dont 
ils  ont  besoin.  L'huile  sur  place  a 
baisse  un  peu,  et  les  prix  pour  la  li- 
vraison a  la  fin  de  novembre  varient 
entre  $2.10  et  $2.35   le  gallon. 

Nous   cotons: 

Brutes — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.S5     2.95 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 2.87*  2.97* 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  eat  tres  nomi- 
nate. 

LE  PRIX  DE  LA  TEREBENTHINE 
EST  STABLE  ET  LES  VENTES 

TRANQUILLES 
Terebenthine.  —  Aucun  change- 
ment de  prix  n'a  ete  effectue  sur  le 
marche  de  la  terebenthine  et  il  sem- 
ble exister  un  stock  suffisant,  mais 
sans  surplus  considerable.  La  deman- 
de est  legere  a  cette  saison  de  I'an- 
nee  et  le  commerce  achete  avec  pru- 
dence, souvent  par  petits  lots  de  cinq 
gallons  seulement. 

Terebenthine — 

Gal.  Imp. 

De   1   a  4  barils 2.35     2.65 

Par  petits  lots 2.65 

(Empaquetage  extra) 
LE    MASTIC    SE    MAINTIENT    SANS 
CHANGEMENT:     LA    DATE    DE 
LA    VENTE    PEUT    ETRE 
RECULEE 
Mastic.   —   Pour   cette    ligne,    il    y    a 
une    demande    de    saison       constante, 
mais    les    commandes    sont    generale- 
ment  pour  des  quantites  limitees.     La 
perspective    semble    etre    qu'il    y    aura 
un  prolongement  du  temps  (15  decem- 
bre)    ou   les  commandes  seront  accep- 
tees  aux  prix  actuels.   Les  stocks  sont 
suffisants    pour    les    besoins    du    com- 
merce. 
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Nous   cotons: 
Mastic    Standard: 


Au- 

des- 

sous 

5 

1 

del 

^onnes 

tonne  tonne 

En 

barils   .    .    . 

$5.00  $5.25  $5.60 

En 

y%  barils  .   .   . 

5.15 

5.40 

5.75 

Par 

100  livres  .   . 

5.85 

6.10 

'6.45 

Par 

25  livres   .    . 

6.10 

6.35 

6.70 

Par 

12%  livres   . 

6.35 

6.60 

6.95 

En  boites  3  et  5  lbs 

;     8.10 

8.35 

8.70 

En 

boites  2  et  3  lb 

3     8.60 

8.85 

9.20 

En 

caisses  100  lbs 

7.15 

7.40 

7.75 

LE 

COMMERCE    D 

E    LA 

PEINTURE 

EST   BON    POU 

R    LA 

SAISON 

Peintures  et  vernis.  —  Le  commer- 
ce de  la  peinture  a  ete  bon  jusqu'a 
present  pour  cette  saisan  de  I'annee. 
Les  manufacturiers  ont  examine  les 
profits  de  I'annee  et  non  seulement  ils 
ont  ete  satisfaisants,  mais  le  com- 
merce a  ete  prolonge  jusqu'aux  der- 
nieres  semaines  de  I'automne  et  ac- 
tuellement  il  est  bon  pour  la  saison. 
Tout  semble  indiquer  que  le  Canada 
aura  une  autre  bonne  annee  dans  le 
commerce  de  la   peinture   preparee.. 

Les    marches    des    Vernis    sont   tres 

fermes  et  si  des  changements  ont  lieu 

ce  sera  a  la   hausse. 

UN    TON    TRES    FERME    CARACTE- 

RISE    LE    BLANC    DE    PLOMB 

DANS    L'HUILE 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile.  —  Ces 
dernieres  semainse  il  y  a  eu  sur  ce 
marche  un  affermissement  tres  mar- 
que du  ton  et  il  n'a  pas  ete  modifie 
encore.  De  fait,  le  plomb  en  saumon 
monte  continuellement  et  tout  le 
monde  se  demande:  "Les  prix  vont- 
ils  monter  encore?"  II  y  a  eu  une  ex- 
cellente  demande  pour  I'exportation 
du  produit  et  les  ventes  domestiques 
sont  actives  pour  la  saison.  Les  lots 
de  5  tonnes  de  la  qualite  ordinaire  se 
vendent  $15.50  les  100  lbs  ;les  lots 
d'une  tonne  $16  et  les  plus  petites 
quantites,  $16.35. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et   blanc — en    paquets  2% 

livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 

de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 

Montreal. 

Liquide-bronze. 

Liquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 

Huile  de  banane,  gall.   ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.12     0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets   de  100  livres    ..    ..0.08     0.09J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.11     0.15 

Terre  d'Ombre  brulee,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  ... .0.08     0.09], 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.15     0.17 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets   de    100    livres    .  .0.08A  0.0!) J 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 
de  100  livres 0.15 


Terre  de  Sienne  brulee,  No  1,  100 
livres , O.fJ 

Terre  de  Sienne  bruise,  pure,  100 
livres 0.15 

Vert    Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.19     0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick,   100  lbs.. 0.10     0.141 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres   0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.17 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur 0.07    0.09 

Rouge  Venitien,  No  1  . .   . .0.03*  0.05} 

Noir  fin,  pur  sec 0.09|  0.15 

Ochre  d'Or,  100  livres  ..0.08"  0.12 
Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05i  0.06 
Ochre  blanche,  barils  ..0.04  0.04} 
Ochre  jaune,  barils  . .  . .  0.03}  0.05} 
Ochre  frangais,  barils  . .  0.06"  0.10} 
Ochre  sapin,  100  livres  ..0.07  0.08 
Oxyde  rouge  canadien,  en 

barils 0.02}  0.03} 

Rouge   Super   Magnetic    ..    .."..0.05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 
COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
boites  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30     0.36 

Jaune  chrome,  pur 0.53     0.55 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre    de    sapin    frangais, 

pur 0.25    0.29 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34     0.36 

Terres  d'Ombre 0.34     0.36 

Bleu  TJltra-marin 0.45     0.50 

Bleu    de    Prusse 1.00     1.02 

Bleu  de  Chine 1.00     1.02 

Noir  fin 0.35     0.37 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre  d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails   (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47J 

Albagloss,  C.  P.   C 5.75 

Email    "Blanc",B-H 6.90 

Mooramel 7.00 

Colle. 

Colle  Ail-Round  Brantford— 
Caisse  No  7,  50  pqts  de  1  lb.  $25.00 
Caisse  No  8,  100  pqts  de  %  lb.     28.00 
Caisse  No  9,  200  pqts  le  %  lb.     35.00 

Vitpe  Simple    Double 

6pais-      6pais- 

Les  100  pieds  seur        seur 

Au>dessous    de    25    ..$19.90     $22.90 

26  a  34 20.80       24.85 

35  a  40 21.80       26.40 

41  a  50 23.50      30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  h  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45  45 

86  a  90 48^5 

91  a  94 49.8O 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  15  et  20%. 
Escompte  a  la  feuille,  5%. 
Comptant,  2  pour  cent. 
f.a.b.  Montreal. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a    4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds   ..    ..    ..1.35, 


Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.8a 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2. 

Glaces  de  F0  a  75  pieds 2. 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2. 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2. 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2. 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2. 

Glaces  de  101  a  110  de  largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 
chaque 3. 00 

Glaces  de  111  a.  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 
chaque 3. 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3. 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3.1 
Escompte  au  commerce,  20  pour  100 
Livraison  en  ville,  25  pour  100. 

f.a.b.  Montreal. 
Clous  de  vltriers. 

Recouverts    zinc,    $1.68   les   douze  pa- 
quets de  6  livres  brut. 

BLANC    DE    PLOMB 
(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronti 
Anchor,  pur  ......   $16.00  $16.35 

Crown    Diamond    .    .    .     16.00    16.35 

Crown,  pur 16.00     16.35 

Ramsay,  pur 16.35    16.70 

Green  Seal 16.00    16.35 

Moore,  pur 16.00     16.35 

Tiger,  pur 16.00     16.38 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .   .   .     16.25    16.60 
Elephant,  veritable    .    .     16.50     16.85 

Red  Seal 16.00     16.35 

Decorators,  pur   ....     16.00     16.35 
O.  P.  W.  anglais  ....     16.20    16.55 

B.B.  veritable  plomb,  moins  d'une 
tonne,  $18.50,  Toronto;  $18.15,  Mont- 
real. Lots  d'une  tonne,  moins  5%; 
lots  de  5  tonnes,  moins  10%. 

Vert  de  Paris 
En  barils,  environ   600  lbs    .    .     0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.48* 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .   .     0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures  preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.55 

B-H  Anglaise,  blanche 5.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,    plancher-vestibule 4.80 

Minerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4 .80; 

Crown  Diamond,  couleurs. 4.55 

Crown  Diamond,  a  plancher  .  .  ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 4.80 

Moore,  couleurs;  blanches  ..   ..  ..5.00 

Moore,  peinture  6gyptienne,  toutes 

couleurs .  .3.85 

Moore,  peinture  de  plancher  ..   .  .3.75 

Moore,  Sani-flat 3.76 

Moore.  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..  ..4  3fl 

C.P.C.  pure,  blanche 5.0E 

C. P. C.  pure,  couleurs 4.8C! 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche.  .4. 8C 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 51 
O.P.W.    marque    Canada,    a    plan- 
cher    4.0(| 

O.P.W.  a.  mur,  blanche S6<; 
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O.P.W.  a  mur,  couleurs 8.60 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.65 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.55 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
Martin-Senour,    peinture    a    plan- 

cher 4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
Sherwin-Williams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tone,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.75 

Mellotone.  couleurs 3.50 

Sanitone,  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher 4.00 

Pearcy,  preparers,  blanches  ..  ..4.25 
Pearcy,  preparees,  couleurs   ..    ..4.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Shellac. 
Mane    pur.    gall.    ....     6.25     7.40 

Orange  pur,  gall 6.00     6.90 

BLANC 

XXX 0.18 

XX 0.16JJ 

X 0.153 

XC 0.13J 

Japonais 0.13 

XXX  Extra .     0.19 

XX,  grand   .    .    . 0.17J 

XLCR 0.16A 

X  Empire 0.15i 

X  Press 0.14 

COULEURS 

No  5 0.13J 

No  1 0.12| 

No  7 0.11J 

No  1A 0.103 

No  IB 0.093 

Fancy 0.15 

Lion 0.13A 

Standard 0.12" 

Popular 0.10J 

Keen 0.09 

Les  lignes  ci-dessus  sont  sujettes  a 
un  escompte  au  commerce  pour  ,1a 
vente  en  quantite. 


LA    CONSTRUCTION— Suite 


TROIS-RIVIERES 

Pout  de  chemin  de  fer,  $50,000,  sur 
la  riviere  St-Maurice,  entre  le  Cap  de 
la  Madeleine  et  l'lle  Wayagamack. 
pour  le  C.  P.  R.  Ces  travaux  seront 
'aits  cet  hlver. 

Magasin  de  quincaillerie  et  loge- 
ment  de  $12,000,  sur  la  rue  St-Mauri- 
:e,  pour  Normand  &  St-Pierre.  Un 
Mage  sera  erige  cette  annee  et  le 
*este  au  printemps. 

Extension  a  un  hotel.  $8,000,  sur  la 
rue  Champlain,  pour  Moineau  &,  Ri- 
chard, Hotel  du  Canada.  1  etage  sera 
ljoute  a  la  batisse  actuelle.  Construc- 
ion  en  brique  pressee. 

Garage  de  $40,000,  avenue  Laviolet- 
!e  et  rue  St-Pierre,  pour  la  Argall  Co., 
Ltd.  Architecte:  Chas  Lafond,  21  rue 
3t-Alexandre. 

Logement  de  $8,000,  sur  l'avenue 
Laviolette  pour  Louis  Geo.   Chartray. 

Edifice  converti  en  2  logements. 
H,000,  sur  la  rue  Ste-Julie.  pour  Ri- 
•hard  Godin.  Le  proprietaire  les  loue- 
ra. 


Si  vous  eprouvez  quelqueembarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX    COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


y»t.4 


Fers  a 
Cheval 

MARQUE 
"M.  R.  M" 


Pas  de  meilleure  qualite 
sur  le  marche 


DEPUIS  la  mise  en  forme  du  fer  et  le  "replia- 
ge"  des  crampons  —  durant  tous  les  procedes 
de  sa  fabrication  jusqu'au  percage  des  trous  pour 
les  clous — ces  fers  sont  faits  avec  ce  soin  et  cette 
attention  apportes  au  detail  qui  infailliblement 
assurent  satisfaction  au  marechal-ferrant.  Les 
fers  M.  R.  M.  sont  faciles  a  poser,  leurs  rainures 
faites  avec  precision  et  ils  sont  bien  decoupes. 
Une  inspection  rigide  a  chacune  des  phases  de 
leur   fabrication    assure    I'uniformite    parfaite. 

ASSUREZ-VOUS     DES     CLIENTS     SATISFAITS. 

COIVIIvlANDEZ     MAINTENANT    VOS     FERS 
M.     R.    M. 


Montreal  Rolling 
Mills  Co.,  Limited 

Montreal,  P.  Q. 
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La  C 

lonfiance 

dans  les  marchandises  que  vous  vendez  aide  a  simplifier  le  pro- 

bleme  de  ia  vente. 

Lorsque  vous  conseillez  a  vos  clients  d'acheter  des  Bas  Circle- 

Bar.,  voas  le  faites  avec  l'assurance  que  vous  recommandez  un 

article  d'une  valeur  hors-iigne  —  les  Bas  Circle-Bar  rr.aintien- 

nent  toujours  leur  renom  pour  le  style,  l'ajustement,  ^excellence 

de  la  fabrication  et  la  qualite  durable. 

Lvs  Bas  Circle-Bar  assurent  des  clients  satisfaits  et  creent  pom 

vo:re  magasin  une  confiance  qui  est  un  actif  precieux  en  affaires. 

Conseillez  a  vos  clients  de  porter  des  Bas  Circle-Bar  et  retirez 

les  benefices  de  profits  plus  considerables. 

BAS 

The  Circle- Bar  Knitting'  Co. 

Limited 

r^JH 

KINCARDINE,   Ont. 

N— * 

Fabricants  des  Bas  Circle-Bar 

wmfflm-- 


G  AN  T  S 

pour  livraison  immediate 

Envoyez-nous  votre  commande  d'assortiment  pour  vos  gants  en  peau 
de  cheval,  en  peau  de  cheval  et  en  cuir  fendu  combines  ou  eptiere- 
ment  en  cuir  fendu.  Votre  commande  sera  remplie  et  expediee  imme- 
diatement.  Songez  a  ce  que  cela  veut  dire  pour  vous.  Pas  d'ennuis 
ni  de  delais  couteux;  plus  besoin  d'avoir  recours  a  cette  excuse  ge- 
nante:  "Nous  venons  de  vendre  la  derniere  paire,  nous  en  attendons 
dans  un  jour  ou  deux."  Au  lieu  de  cela,  votre  assortiment  vous  sera 
livre  juste  au  moment  ou  il  vous  le  faut.  Et  la  qualite  de  ces  gants 
est  encore  la  meme  que  celle  qui  a  fait  le  nom  de  Carhartt.  Meme  a 
cette  epoque  ou  les  valeurs  semblent  aussi  variables  que  la  tempe- 
rature, vous  pouvez  offrir  a  vos  clients  des  Gants  Carhartt  avec  la 
meme  confiance  absolue  que  lorsque  vous  leur  vendez  des  Salopettes 
et  des  "Allovers"  Carhartt. 


The  Hamilton  Carhartt  Cotton  Mills,  Limited 

Toronto,       Montreal,       Winnipeg,       Vancouver. 


En   ecrlvant   aux   annonceurs,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant".  s.v.p. 
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"our  annoncer 

notre  assortimentde 
Sous-Vetements 

de  laine  pure  ** 


mmmim 


Plus  fins-plus  doux 
et  plus  elastiques 

lis  s'adaptent 
specialement  aux 
sous-vetemenis  J 

"UnionV  J 


A 


\> 


IAIHE 


OTTAWA 


> 


LA  MARQUE 


PALLET 


mStXflib 


(Velvorib) 


Sefabrique  par  Bates  &lnnesXtee.,Carleton  Place. 
Leurs  produits  se  vendent  au  commerce  de  gros. 

Bates  &Innes.Limitee-CarletonPlace,Ont 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS    EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


Lazure    &    Lefebvre   vs   W.    Lapointe, 
Montreal,  $118. 

Banque  Nationale  vs  A.  W.  Sinneman, 
Montreal,    $1,000. 

F.  Treniblay  &  Cie  vs  J.  H.  Beaudry, 
Montreal,  $1,850. 

Paul  Hutan  vs  C.  P.  R.,  Montreal, 
$245. 

('harness  &  Co.  vs  Adrien  Boiron, 
Montreal,  $178. 

Ernest  Poirier  vs  Montreal  Transpor- 
tation  Co.,   Ltd.,   Montreal,   $425. 

N.  Roy  vs  F.  Laurence,  Montreal, 
$126. 

Elie  Belleau  vs  R.  McFarlane  Co., 
Mntreal,   $150. 

Jos.  Giard  vs  Mathieu  Pearson,  Mi- 
chael Frawley,   Montreal,   $1,866. 

Pierre  Blouin  Regd.  vs  A.  Saucier, 
Montreal,  $850. 

Wm-  Wilson  vs  Christ  Drakulos, 
Montreal,  $310. 

S.  Cannel  vs  M.  Burelle,  Montreal, 
$314. 

Thos.  E.  Fee  vs  Island  Land  Co.,  Ltd., 
Montreal,  $500. 

Daignault  &  Frere  vs  Ls  Francois 
Jarry,  Montreal,  $269. 

Ludovic  Viau  vs  Ovila  David,  Mont- 
real, $300. 

B.  Trudel  vs  P.  O.  Doningue,  Roxton 
Falls,  $44v. 

O.  Treniblay  vs  Vict.  Archambault, 
Outremont,  $161. 

Udgere  Barsalou  vs  J.  L.  C6te\  Mont- 
real, $114. 

Ideal  Ladies  Wear,  Ltd.  vs  A.  Abra- 
ham Salhani  &  Sawaya,  Salim 
Abraham,  Abraham  Monsour  Salha- 
ni, Geo.  G.  Shouker,  Said  Sawaya, 
Montreal,  $874. 

Normandin  &  Desrosiers  vs  Geo.  Le- 
roux,  Vaudreuil,   $500. 

Montreal  Dairy  Co.,  Ltd.  vs  J.  B.  Man- 
deville,  Montreal,  $200. 

Moscovitch  Bros.  Co.,  Ltd.  vs  A.  Sil- 
verman, Montreal,"  $670. 

Rev.  F.  X.  Ecrement  vs  Mme  S.  S. 
Briggs,  Montreal,  $411. 

J.  E.   Poisson  vs  Albert  Dumont,   B6- 

cancour,  $504. 

Chateau  Duper6,  Lt6e  vs  P.  W.  Ferns, 
Montreal,   $607. 

Adrien  Pilette  vs  Julieu  Therrien,  Ou- 
tremont, $141. 

J.  A.  Brien  vs  Maison  de  Gros  Cana- 
dienne,  Lt6e,  J.  P.  Belanger,  Mont- 
real, $400. 


J.  E.  Langevin  vs  Vict.  Clapin,  Mont- 
real, $109. 

J.  L.  St-Jacques  vs  S.  L.  D^saulniers, 
Montreal,    $1,200. 

J.  Chananie  vs  Ben.  Gotheil,  Lachine, 
Gotheil   Bros.,    Montreal,   $510. 

Conrad  Chaumon  vs  Henri  Denis, 
Montreal,   $3,210. 

P.  A.  de  Groseilliers  vs  Shara  &  Ca- 
plan,    Montreal,   $1,313. 


JUGEMENTS     EN     COUR     DE     CIR- 
CUIT 


R.    Godin   vs    Edgar   Courchesne,    $24. 
Rose    A.    Piquette    vs    Rose   Gauthier, 

$75. 
Mme   A.    Gougeon    vs    Edm.    Boucher, 

$38. 
A.   Hamel  vs  Alex.   Gaudin,  $44. 
H.  Valade  vs  Oc.  Rochette,  $17. 
H.    Marcovitch    vs    Art.    Gratton,    $12. 
A.  Riopelle  &  Cie  vs  John  Hague,  $52. 
L.  Godin  vs  Jos.  Casse,  $44. 
J.  Beaulieu  vs  Chs  Lacaille,  $90. 
A.  Stein  vs  Mme  Jas.  Notman  et  vir., 

$43. 
P.  M.  Beaudoin  vs  P.  LeduC,  $20. 
P.  M.  Beaudoin  vs  J.  Langlois,  $35. 
Wm.    Currie,    Ltd.    vs    Wm.    Dickson, 

$10. 
N.  Aubin  vs  R.  Brunet,  $10. 
H.  Boyer  vs  Wah  Lee,  $15. 


VENTES    PAR    HUISSIER 


NOTA   —    Dans    la    liste   ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont    ceux    des    demandeurs,    les    sui- 
vants,  ceux   des  defendeurs;    le   jour, 
I'heure    et    le    lieu    de    la    vente    sont 
mentionnes    ensuite    et     le     nom    de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 
Can.  Typewriter   Co.  vs  L.  P.  G.   La- 
belle,   14  nov.,   11   a.m.,    3060   St-De- 
nis,  Lafrance. 
O.    Boulay   vs    H.    Grant,    15    nov.,    10 
a.m.,    156    St-Joseph    Lachine,   Bros- 
sard. 
Nap.  Gagn6  vs  Art.  Marleau,  15  nov., 

1  p.m.,  67,  Heme  avenue,  Lachine, 
Brossard. 

M.  H.  Shecter  vs  Geo.  Smith,  10  nov., 

2  p.m.,  206  St-Joseph  Lachine,  Bros- 
sard. 

Bella  Deslauriers  vs  J.  P.  Cousins,  10 
nov,,  11  a.m.,,  74  Pacifique,  Bros- 
sard. 

Cosmopolitan  House  Furnishers  vs 
Jos.  Lebeau,  14  nov.,  2  p.m.,  135 
9eme   Avenue,   Lachine,   Brossard. 


Cosmopolitan  House  Furnishers  vs 
Mme  J.  Tessier,  14  nov.,  2  p.m.,  66 
lere   Avenue,    Lachine,    Brossard. 

W.  Roger  vs  Mme  Brunet,  14  nov.,  11 
a.m.,  801  Albert,  Lafontaine. 

A.  B6chard  vs  J.  A.  Latour,  15  nov.. 
2   p.m.,   688   Berri,   Aumais. 

Rom6o  Gingras  vs  Rosanna  Gosselin 
et  vir.,  20  nov.,  10  a.m.,  316  St-Denis 
chambre  5,  Gaudry. 


LOI    LACOMBE 


Deposants  Employeurs 

Abel  E.  Coufer 

.  .  The  Stadacona  Paper  Co.,  LI  I 
Frank  Fero    ....    Cite  de  Lachine 

Beliveau J.  B.  Baillargeoi 

Cohen  Ltee  .  .  Dominion  Glass  Co 
A.  Levesque  .  .  .  McChacle  Palett> 
Barnab6  Lassain 

J.  N.  Clermont,  Lt& 

Nap.  Gagn6  .  Geo.  A.  Fuller  Co.,  Ltd 
N.  Trudeau  .  Corporation  de  Montr^a 
A.  Charlebois  .  .  N.  H.  Tailor,  Ltd 
Abraham  Clement 

.  .  .  Northern  Electric  Co.,  Ltd 
C.  A.  Beauchamp  ....  "Le  Devoir' 
R.  Raplovitch  .  .  Ville  de  St-Jeronx 
Jos.  Bonneau 

.  .  .  Montreal  Locomotive  Work 
William  Rinzler  .  Perfection  Clothim 
Dominion  Wire  Co.  .  Lacroix  Evarist 
Arthur  Lafortune 

Montreal  Abattoir,  LV 

H.  Larin  .  Mont.  L.,  H.  &  P.  Co.,  Ltt 
Wilfrid  Lussier    . 

.  .  Canadian  Steel  Foundries,  Ltc 
Georges  Montiguy 

.    .   Candian  Car  and  Foundries  0 

John  Morrell A.  Vicker 

Wilfrid  Pailleur  alias  Brunet  .    .   . 

Drouin  &  G 

Rodolphe  Quesnel 

Asbestos  Co.,  Lachir. 

Dame  Riopel D.  Rogovi 

H.  Willilams  .  H.  Richard  Frenkolir 
Richard  Wolston  .  The  Wolston  &  C 


EN    LIQUIDATION 


Cie   d'Operette   de  Montreal.   Ltee, 
J.  E.  C6te\  liquidateur. 


CURATEURS 


Maurice  Davis,  Central  Grocery  Rg< 

Montreal,    —    Eug.     Prevost,    cui 

teur. 
L.   G.  Beauchamp,   Montreal,  —  J. 

Duhamel,  curateur. 
Economic  Meat  Market,  Montreal, 

Eug.  Prevost,  curateur. 
John   Wilkins    Co.,   Montreal,  —  VJ 

cent  Lamarre.  curateur. 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


lercredi  soir,  le   12  novembre   1919. 
es  marchands  de  provisions   regoi- 
t   une    bonne    demande    continuelle 
ir  les   diverses   lignes   et   Ton   s'at- 
d  a  une  amelioration  a  mesure  que 
;aison  avance.     II  y  a  eu  une  avan- 
d'un   centin   sur   le   prix  du   beurre 
e  cremerie  est  en  demande  active, 
marche  du   beurre   de   New-York  a 
un    peu    plus    facile,    mais    la    de- 
Bide   ici   et   I'activite   des  achats   in- 
■jent  tres  clairement  qu'il   n'y  aura 
>.|  de   baisse   dans   le   prix,  du   moins 
klr  le  moment.   Les  pores  vivants  et 
ittus   sont   un    peu   plus   faciles,    les 
■lances    portant    vers    un    flechisse- 
■it  et  le  commerce  etant  tres  actif. 
.  haddock    et    la    morue    ont    baisse 
I'ji  demi-centin   la   livre. 
Ml    PORCS     BAISSENT     UN     PEU; 
I  LES    PRIX    DES    BESTIAUX 
MAINTENUS 
Miandes  fraiches.  —    II   y   a    eu    un 
Wr  declin   sur   le   prix   des  pores   vi- 
•  ts    et    abattus.      Cette    baisse    est 
■  :  en  conformite  avec  I'ordonnance 
Wse    par    la    Commission    du    Corn- 
nee,  et  il  pourrait  y  avoir  un  autre 
I'  r  declin.    Les    pores    vivants   choi- 
hse  sont  vendus  au  cours  de  la  se- 
me de  $17.25  a  $17.50  et  les  pores 
I  tus  de  choix  de  $24.50  a  $25.   II  y 
i   une  activite   marquee   aux  cours 
stiaux.  Le  betail  de  premiere  qua- 
ttest  tres  stable  et  la  demande  est 
cie    ici.    Les    prix    sont    maintenus 
a:  changement. 
ous  cotons: 

:S   vivants 17.25  17.50 

ires  prepares — 

i  aux  abattoirs,  petits 

24.50  25.00 


90  lbs 
8B    (pesantes)     .     . 
>rc  frais — 
t  de  pore  (trimme) 
;es  (trimmees)    .    . 
1;es  (non  trimmers) 

s,  Spare 

liles  (trimmees)  .  . 
»:isse  de  pore  (pure) 
isso  de  ferme  .  .  . 
'euf  frais — 
teers  et  Heifers): 
derriere  .  . 
tiers  devant    .    .    . 


21.00 

0.33 
0.37 
0.33 
0.25 
0.29 
0.25 
0.18 


0.24 
0.14 


l  ks 

k;ches 

aches) — 

•tiers  derriere  ....     0.20 

'tiers  devant   ....     0.12 

;es 

s  .  .   . 

:ks   .    .    .'.'.'.*.'  .'     .".'.'.' 

:hes [[[ 

ix  (suivant  quality)   .     6.22 
>aux.    30-40    lbs.    (en- 

rs),  la  lb 

ton  .  . 


0.25 
0.15 
0.35 
0.25 
0.14 
0.22 

0.22 
0.13 
0.27 
0.22 
0.11 
0.18 
0.28 

0.23 
0.16 


PAS  DE  CHANGEMENT  IMMEDIAT 
SUR  LES  VIANDES  FUMEES 

Viandes  preparees.  —  Bien  qu'il  n'y 
ait  pas  eu  de  changement  immediat 
sur  le  marche  des  viandes  preparees, 
toute  reduction  faite  sur  le  pore  frais 
aura,  naturellement,  pour  effet  de  re- 
duire  les  prix.  En  attendant  les  jam- 
bons  et  le  bacon  sont  I'objet  d'une 
bonne  demande  de  la  part  du  com- 
merce et  les  stocks  sont  suffisants 
pour  repondre  aux  besoins  du  com- 
merce. Le  pore  en  barils  a  une  ten- 
dance a  baisser  avec  le  declin  des 
prix  du  pore. 

Nous  cotons: 

Viandes  preparers — 

Jambons: 

Medium.  fum6s,  la  lb — 

(Poids)    12-14   lbs 0.38 

14-20 0.37 


20-2.r 


0.35 


25-35 

0.29 

Plus  de  35  lbs    

0.27 

Bacon — 

Dejeuner,  la  lb.    (suivant 

qualite) 

0  43 

0.52 

Windsor 

0.51 

Cottage  rolls 

0.34 

Jambon  Picnic 

0  25 

0.27 

Pore  en  baril — 

Canadian   short   cut     (lb.) 

morceaux  30-40   .... 

54.00 

Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 

ceaux 40-50 

56.00 

Pore,  lourd    (baril)    .    .    . 

47.00 

Boeuf  (plate) 

32.00 

Boeuf,(mess) 

28.00 

Pore   engraisse  aux  feves 

48.00 

LES    VIANDES    CUITES    SONT 
DE    SAISON 

Viandes  cuites.  —  La  demande  qui 
existe  generalement  a  cette  epoque 
de  I'annee  pour  les  viandes  cuites 
subsiste  et  bien  qu'il  y  ait  peu  de 
changement  dans  les  prix  de  la  se- 
maine,  les  tendances  portent  plutot 
vers  un  flechissement.  Le  jambon  et 
la  tete  en  fromage  se  vendent  tres 
bien. 

Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.13J 

Langue  de  boeuf  en  gel£e,  choix  0.59 

Langue  de  pore  en  gel£e  .    .    .  0.48 

Jambon  et  langue,  la  lb.    .    .    .  0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  rotis 0.57 

Jambons,  cuits 0.56 

Epaules,  roties 0.45 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pat^s  de  pore   (douz.)    ....  0.80 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15  0.19 

LES    COMMANDES    ONT    POUR    EF- 
FET  DE   MAINTENIR    LES  PRIX 
DU    SAINDOUX 

Saindoux.  —  Les  maisons  de  salai- 
sons    sont    elles-memes    des   acheteurs 


de  saindoux  dans  le  moment  et  cela 
semble  indiquer  qu'il  y  a  des  sources 
exterieures  pour  lesquelles  elles  cher- 
chent  a  avoir  des  stocks.  Aucune 
reduction  de  prix  n'a  ete  faite  et  avec 
les  nouvelles  commandes  en  effet 
quant  aux  prix,  ce  n'est  qu'une  ques- 
tion de  savoir  si  de  gros  stocks  n'i- 
ront  pas  a  I'exterieur  aux  marches  de 
I'exportation.  II  y  a  un  bon  mouve- 
ment  sur  le  marche  domestique. 
Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .    .  0.31J  0.32 

Tinettes,  50  lbs.  la  lb.   .    .  0.32  0.32  { 

Beaux,    20   lbs.   la  lb.    .    .  0.32j  0.32'. 

Morceaux,  1  lb.,  la  11).  .   .  0.34  0.36 

PAS  DE  NOUVEAUX  PRIX  SUR  LA 
GRAISSE    VEGETALE 

Graisse  vegetale.  —  La  demande 
pour  la  graisse  vegetale  a  ete  de  sai- 
son,  et  les  prix,  bien  que  sans  change- 
ments,  ne  sont  pas  termes.  II  pour- 
rait se  produire  une  baisse  a  la  suite 
de  I'ordonnance  de  la  Commission  du 
Commerce  concernant  I'adoption  des 
prix  qui  etaient  en  vigueur  au  mois 
de  mars  dernier. 

Nous   cotons: 

Tierces,   400  lbs,   la  lb 0.20' 

Tinettes,  50  lbs 0.29*  0.30 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.  .    .    .     0.30"  0.30.\ 

Morceaux  de  1  lb.,  la  lb.     0.32  0.32* 

LE  MARCHE  DU  FROMAGE  EST 
FERME;  LES  VENTES  ACTI- 
VES POUR  L'EXPORTATION 
Fromage.  —  Bien  que  les  acheteurs 
qui  agissent  pour  le  compte  du  gou- 
vernement  anglais  ne  paient  pas  plus 
que  le  prix  fixe  il  y  a  quelque  temps, 
une  tres  petite  quantite  de  fromage, 
dit-on,  leur  est  venue.  Les  marches 
de  I'exportation  en  France,  en  Belgi- 
que  et  d'ailleurs  offrent,  dit-on,  au 
commerce  des  prix  plus  eleves  et  na- 
turellement, ils  recoivent  la  plupart 
des  stocks.  II  y  a  un  bon  encheris- 
sement  pour  les  approvisionnements 
et  plus  de  29  cents  la  livre  a  ete  paye 
la  semaine  derniere  dans  un  ou  deux 
endroits  de  I'Ontario.  La  demande 
locale  est  tres  satisfaisante  pour  cette 
saison  de  I'annee.  Le  fromage  blanc 
et  de  couleur  se  vend  actuellement 
30J/2c  et  le  tout  blanc  29[/2c. 
LE  BEURRE  DE  CREMERIE  MONTE 
D'UN  CENTIN 
Beurre  —  Le  marche  a  ete  tres  ac- 
tif la  semaine  derniere  et  le  prix  du 
meilleur  beurre  de  cremerie  a  monte 
d'un  centin.  Les  stocks  sont  pris  im- 
mediatement  et  les  achats  sont  actifs. 
Les  marches  exterieurs  ont  ete  un 
peu   plus  faciles.      New  York   a   enre- 
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gistre  des  declins,  mais  le  fait  que  les 
arrivages  ici  ont  ete  beaucoup  moins 
considerable  que  ceux  de  I'an  dernier 
et  avec  une  forte  demande,  il  n'est 
pas  probable  que  les  prix  baissent 
pour  le  moment. 

Cremerie    Pasteurise    .     .  0.63A  .064 

Le  meilleur  cremerie    .    .  0.62A  0.63 

Bon  cremerie 0.61A  0.62 

Le  meilleur  de  ferine   .    .  0.57     0.58 

LES  OEUFS  SE  VENDENT  BIEN 
SANS  CHANGEMENTS 
DE  PRIX. 
Oeufs  —  Les  arrivages  d'oeufs  pour 
I'annee  1919  a  partir  du  1er  mai  a 
date,  ont  ete  deux  fois  plus  conside- 
rable que  ceux  de  la  periode  corres- 
pondante  de  I'an  dernier.  Les  arriva- 
ges de  Montreal  ont  ete  de  565,227 
caisses.  Cela  semblerait  indiquer  que 
le  marche  local  a  recu  des  stocks  plus 
considerables.  Toutefois,  les  com- 
mandes  pour  I'exportation  ont  ete 
tres  considerables  et  une  grande  par- 
tie  de  ces  oeufs  recus  a  Montreal,  ont 
ete  expedies  directement  ailleurs.  Les 
prix  sont  sans  changement,  mais  les 
oeufs  strictement  frais  sont  difficiles 
a    obtenir   en    quantites    necessaires. 

Oeufs  strictement  frais    .     0.75     0.80 

De  choix 0.64 

No  1 0.58 

No  2 0.55 

UNE   REDUCTION   D'UN  CENTIN  ' 

SUR  LE  PRIX  DU  HADDOCK 
ET  DE  LA  MORUE 

Poisson.  —  Un  declin  de  Vz  centin 
la  livre  a  ete  enregistre  sur  la  morue 
et  le  haddock.  Ces  deux  varietes  de 
poisson  sont  en  quantite  considera- 
ble et  le  commerce  du  poisson  en  ge- 
neral est  actif.  Les  prix  sont  main- 
tenus  sur  toute  la  ligne.  Le  dore  et 
le  poisson  blanc,  ainsi  que  nombre 
d'autres  lignes,  y  compris  le  fletan  et 
le  saumon,  commencent  a  se  faire 
tres  rares,  la  saison  etant  a  peu  pres 
finie.  La  journee  du  poisson  a  du 
avoir  un  effet  stimulant  sur  les  verr- 
tes  et  les  marchands  se  sont  probable- 
ment  approvisionnes  en  grande  quan- 
tite a  cette  occasion  dont  I'importan- 
ce  s'accroit  d'annee  en  annee. 

Nous  cotons: 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dor<§ 0.20 

Anenilles.  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr6par6es) 0.13 

Caspereaux,  chacun 0.0S 

Haddies 0.12  0.13  ' 

Fi^  dp  haddies «  °o 

Haddock 0.07}  0.08* 

Fietan,  Est 0.24 

Fl<Hnn.   Onest 0  23  0  24 

IXWiiP.    tranrhee 0  10  0  12 

Morue   pour  le   marche"    .     0.06*  0.07  \ 

Cnrrplets 008"  0.10 

Oevettes 0.35  0.40 

H^mards  vivants 0.35 

Petit  brochet  (pike),  la  lb 0.13 

Saumon      (B.C.),      la     lb, 

rouge 0.25  0.26 

Saumon  de  Gaspe  ....     0.28  0.30 


Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.14     0.15 

Poisson   blanc 0.17     0.18 

Truite  de  russeaux   .    .    .     0.38     0.40 

Poisson  fume 
Haddies,   BXs,   la   lb.    .    .     0.12     0.13 

Filets 0.18 

Bloaters,  la  boite 2.00 

Kippers 2.25 

Poisson   gele 

Gaspereaux,  la  lb 0.0.6A  0.07 

Fietan,   gros   et  petit    .    .     0.19     0.20 
Fletan.  de  l'Ouest   ....      0.20     0.21 

Fietan,  moyen 0.21     0.22 

Haddock 0.06A  0.07  ' 

Maquereau 0.13 

Dor<§ 0.14     0.15 

Morue  en   tranches    .    .    .      0.08     0.081 
Saumon  de  Gaspe.  la  lb.     0.24     0.25 
Poisson   sale 
Morue— 
Morue,  gros  baril.  200  lbs     ....   21.00 
Morue,  No  1,  medium,  brl 

de  200  lbs 20.00 

Morue  No  2,  brl  de  30  lbs     ....   18.00 
Pollock  No  1,  brl  de  200 

lbs   ...    . 15.00 

Morue.   sans    aretes    (boi- 
tes  de   30   lbs),  la  lb 0.20 

Morue,  sans  aretes,   (car- 
tons de  24  lbs),  la  lb 0.18 

Morue    (Ivory),  morceaux 
de   2   lbs,   boites    de    20 

lbs 0.18 

Morue,     sans     aretes     (2 

lbs) 0.23 

Morue.  en'  filaments   (boi- 
tes de  12  lbs)    ....     2.40     2.50 
Morue    sechee,    baril    de 

100  lbs 13.00 

Poisson  fume 
Haddies,  BXs,  la  lb.   .    .    .     0.12     0.13 

Filets 0.18 

Bloaters,    boite 2.00 

Kippers 2.25 

L'EPICERIE 

L'avance  importante  enregistree  au 
cours  de  la  semaine  a  ete  celle  de 
deux  centins  le  gallon  sur  la  melesse 
de  choix.  C'est  la  I'une  des  commodi- 
tes  les  plus  fermes  sur  la  liste  et  les 
prix  sont  encore  a  la  hausse.  Les 
clous  se  vendent  plus  chers  aussi.  Le 
cable  de  coton  a  monte  de  deux  a 
trois  centins  la  livre.  L'avoine  et 
I'orge  ont  monte  egalement.  Les  pa- 
tates  ont  subi  une  hausse  d'environ 
15c  le  sac.  Les  noix  sont  en  deman- 
de et  les  peanuts  vont  probablement 
monter  aussi,  vu  que  les  importateurs 
doivent  les  payer  plus  cher.  Le  sucre 
Lantic  et  le  Dominion  ont  ete  aug- 
mentes  de  25c  le  quintal.  La  graine 
a  serin  a  baisse  de  8c  la  livre  a  20c. 
Le  tapioca  a  baisse  egalement.  Le 
prix  des  middlings  a  subi  une  baisse 
aussi. 

II  y  a  une  serieuse  retenue  des  su- 
cres  bruts  destines  aux  raffineries  de 
Montreal  et  I'une  de  ces  dernieres  est 
fermee,  temporairement.  Les  besoins 
domestiques  sont  assez  remplis.  Le 
commerce  en  general   est  tres  actif. 

LE  CABLE  DE  COTON  MONTE; 

L'EAU    RADNOR    AUSSI 
Lignes    diverses.    —    — Une    avance 
de  3  cents  la  livre  est  en  vigueur  sur 


le  cable  de  coton,  de  sorte  que  la  base 
du  prix  du  cable  de  3-8  pouce  est  a 
71c.  La  graine  pour  serin  a  ete  re- 
duite  de  8c  la  livre  a  20c.  L'eau  Rad- 
nor, bouteille  d'une  chopine,  a  monte. 
de  50c   la  douzaine  a  $11.50  la  caisse. 

LES    SUCRES    RAFFINES    A   $11.25; 
IL    EST    DIFFICILE    D'AVOIR 
DES   CONSIGNATIONS 

Sucre.  —    La   greve   des  debardeurs! 
de    New-York    a    eu    un    effet   plus  ou 
moins    serieux    sur    la    production  desi 
raffineurs.       Des   cargaisons   de   sucr« 
brut    sont    detenues    dans    le    port  d< 
New-York   et   I'on    ne   peut  se   les  pro* 
curer.     Cela  a  eu   pour  effet  d'arreteii 
temporairement    les   operations  ici,  e 
actuellement    le    raffinage    est    arret 
en  partie.     II  s'ecoulera  quelque  temp 
avant   qu'il    soit    repris.      Les   raffine 
ries  de   la  cote  fondent  encore,  dit-or 
par   suite   du   fait  qu'ils   ont  moins  d 
diff iculte    a    se    procurer    des    stock 
Le    prix    de    I'Atlantic    et    celui   de  I 
Raffinerie   Dominion  ont  monte  a  $11, 
25  au   cours   de   la  semaine. 

Nous  cotons: 

Les  100  livp 

Atlantic,  extra  granule   .... 

Acadia,  extra  granule 

St.  Lawrence,  extra  granule  .  . 

Canada,  extra  granule    .... 

Dominion  cristal  granule   .    . 

Glace,  barils 

Glace,   (boites  de  25  liv.)    .    .   . 

Glace,   (boites  de  50  liv.)    .    .   . 

Glace,  1  livre 

Jaune  No  1   

Jaune  No  2   or 10.2T, 

Jaime  No  3 10. If. 

Jaune  No  4   

En  poudre,  barils 11 

En  poudre,  50s 11. 

En  poudre.  25s '.    .11.! 

Cubes  et  d6c.  100  lbs Ll.f 

Cubes,  boites  de  50  lbs   .... 

Cubes,  boites  de  25  lbs    ....  12.' 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 13 .: 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .  .  11  • 

100  lbs 11.' 

boites   50  lbs   .    .  11 

boites  25  lbs   .    .  12 

"  cartons  5  lbs  .   .  11 

"  "  cartons  2  lbs   .      13 

Crystal  Diamond,  barils  .  .  .11 
"  boites  100  lbs  .  11. 
"  boites  50  lbs  .  12 
"  boites     25   lbs    .  12. 

Demerara,  pale,  la  lb 0 

LES   ACHETEURS   PRENNENT  C 
COMMANDES  DE  CONSERVES 
Conserves.  —  Les  acheteurs  eta 
plutot  enclins   a   differer  I'acceptat 
de  leurs  commandes  remplies  de  fn 
et  de   legumes  en  conserves,  mais 
maisons    de    gros    declarent    qu'ei' 
sont  pretes  a  accepter  la  livraisonc 
ces   commandes.      II    y   a   eu  tres    l 
de  changement  au  cours  de   la  ser  : 
ne. 

CONSERVES  DE  FRUITS 
Nous    cotons: 

Pommes,  2V£s.  doz.   .    .    .     1.40 

Pommes,  3s.,  doz 1-80 

Pommes,  gall.,  doz 

Blueberries,  2s 2.25    V 
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iseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .    . 

gallon,  doz 

•isses       rouges,       sans 
oyau,    sirop    epais,    la 

ouz 4.50 

•ises     blanches,     sans 

oyau 4.50 

jseberries,  2s  doz 

iseberries,   2s.    (seaux)  2.774 

hes,  20  onces,  doz 

;hes,  No  2    .....    .  3.00 

hes,  2Vz   (sirop  clair)    .   4.00 

res,  2s 4.25 

res,  2y2s 5.25 

res,  2s    (sirop    clair)     

lanas  (grattg  et  tranche)  2s. 
ioites  plates,  1  lb.,  douz.  . 
oltes  rondes,  2  lbs,  douz.    . 

ioites,  2y2s 4.00 

neaux  Lombardie  .  .  2.00 
nes,   Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)  2s  

mboises.  2s 

mboises,  21/£s 

lises,  2s 
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4.65 
16.00 


4.75 

4.75 
4.65 
2.80 

Z.75 

4.75 
4.75 
5.40 
1.90 
3.60 
1.90 
2.30 
4.50 
2.20 

2.45 


2.00 
4.70 


4.65 


LEGUMES 

erges  (americaines  ver- 

;s),  doz.  2%s 4.50  4.85 

erges  importees,  21/£s..   4.85  5.25 
terges    (pointes)    cana- 

iennes 5.50  6.00 

es,  Golden  Wax    .    .    .   1.85  2.10 

Refugee 2.00  2.10  • 

d'Inde    (2s) 1.05  1.70 

teraves,   2  lbs 1.00 

ottes  (tranches),  2s.   .   1.45  1.75 

d'Inde  (en  6pis)   gal.    .   7.00  7.50 

nards,  3s 2.85 

cards,  Can.    (2s) 1.80 

Blnards  Californie,  2s   .    .   3.15  3.50 

Tjnates,  Is 0.95  1.00 

mates,  2s 1.50 

nates,  2y2s 1.85  1.90 

nates,   3s 2.15 

ates,  gallons 6.00  7.02* 

-ouille,    2y2s.    (douz.)     1.10" 

ouille,  gallon   (douz.)    3.25 

i,  standards 1.85  1.90 

s,  early  June    ....     1.92*  1.97* 

S.  tres  fins.  20  oz *  3  00" 

s,  2s.,  20  oz 1.57J 

times     de     terre,     Can.     su- 
rges, boites  2  liv 2.75 

tea  (en  barils,  49  gallons  a 
in)  gall 


POISSON 
aumon: 
ims,    boites    de    1    lb., 

autes 

boites     de     y2s. 

i 

qkeye,  48,  Is  douz.  .  . 
".  96,  J/2s  douz.  . 
hautes  de  1  lb. 
es  de  4  dz.,  la  dz. 
I  lb.,  plates  .  .  . 
I  lb.,  hautes   .    .    . 

V2  lb.,  douz 

lb.,  douz 

V2  lb.,  douz.    .    .    . 

1  lb.,  hautes    .     . 

•  1  lb.,  hautes    .    . 

y2  lb.,  plates    .    . 

lings,  1  lb.,  hautes 

rings,  V2  lb 

J  Ite  Springs  (Is)  .  .  . 
mon  Gaspe,  marque 
iobe  (caisses  de  4  dz.) 

1  douz 

unon    Labrador,    1   lb, 
lates  

union     Alaska,     rouge, 

lb 

hards,  1  ib",  hautes   . 


4.00 


4.00 


4.25 
1.90 


1.35 


2.00 

1.20 
4.75 
2.50 

4.30 
2.25 
2.60 
1.37* 

2.37* 

1.50 

3.50 

3.75 

1.90 

4.60 

4.00 

2.40 


2.25 

3.60 

4.50 
2.00 


Steak    de    baleine,    1   lb., 

plates 1.90 

Hareng,     imports,     sauce 

aux  tomates 3.25 

Hareng,  kippered  ....  2.85  2.90 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs  (sauce  aux  to- 
mates) douz 1.85 

Haddies    (lunch),   y>   lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)  douz.  .  .  2.25  2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norvegiennes,  la 

caisse  de  100  (yts)  .  .  24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     qualite),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises  .  .  .  32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japo- 

naise,  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 1.90 

LES  VENTES  DES  FEVES  STABLES 

ET  LES  STOCKS  SONT 

SUFFISANTS 

Feves.  —  II  y  a  eu  des  stocks  suf- 
fisants  sur  ce  marche,  le  commerce 
etant  assez  bon,  bien  que  la  demande 
pourrait  etre  plus  considerable  si  la 
temperature  etait  un  peu  plus  froids. 
Les  meilleures  feves  blanches  se  ven- 
dent  autour  de  $5.40  le  boisseau. 

Nous  cotons: — 

canadiennes,    tribes 

k   la   main,  le  boisseau    .    5.50  5.7.5 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonal&s 5.25 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 4. 00 

Pois  split,  nouvelle  r6colte 

(98    livref  I 7 

ON    PAIERA    PLUS   CHER    BIENTOT 

POUR    LES    PEANUTS 

DES   ETATS-UNIS. 

Noix.  —  II  y  a  eu  une  bonne  deman- 
de pour  les  diverses  noix,  si  Ton  con- 
sidere  la  saison,  et  il  n'est  pas  im- 
probable qu'il  y  aura  une  vente  facile 
pour  toutes  celles  que  Ton  pourra  se 
procurer.  La  temperature  excessive- 
ment  humide  qui  a  regne  aux  Etats- 
Unis  est,  dit-on,  responsable  de  la 
hausse  de  4  centins  la  livre  pour  les 
importateurs.  Par  suite,  il  est  proba- 
ble qu'il  y  aura  dans  un  avenir  tres 
rapproche,  une  hausse  sur  le  prix  des 
peanuts   de    la    Virginie. 

Nous  cotons: 

Amahdes  Tarragons,  la  lb.  0.28  0.30 

Amandes  (ecalees)     0.62  . 

Amandes   (Jordan) 0.75 

Noix  du  Bresil.  (nouvelles)    0.26 

Noix  du  Br<§sil    (med.)    .    .   0.15  0.17 

Chataignes     (canadiennes)    0.20 

Avelines   (Sicilo),  la  lb.  .   .   0.28  0.30 

Avelines  Barcelone  ....  0.25  0.26 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts    (roties)    — 

Jumbo 0.23  0.25 

Fancy 0.15  0.17 

Extras 0.12  0.14. 


Salves  espagnoles,  la  lb.   .  0.29  0.30 

Ecalees   No   1,  Espagnoles  0.25  0.26 

Ecalees  No  1 0.16*  0.18 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts   (salees)  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cass6es,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,      Nouvc>lle-Orl6ans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix  (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)     0.23  0.25 

Noix   (<§calees) 0.90 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30  0.33 

EN   DEPIT  DE  L'AM  ELIOR  ATION  DE 

LA    LIVRAISON,    LES    FRUITS 

SONT  CHERS. 

Fruits  sees.  —  Des  Etats-Unis  et 
des  pays  d'Europe,  des  stocks  de  fruits 
sees  sont  deja  livres  ici  ou  ils  arrive- 
ront  cette  semaine.  Le  corinthe  grec 
est  attendu  au  cours  de  cette  semaine 
Ce  dernier  sera  vite  achete  et  Ton 
s'attend  a  ce  que  la  distribution  ge- 
nerate soit  faite  immediatement.  Par 
suite  de  la  demande  de  partout,  de 
Test  et  *de  I'ouest,  Ton  ne  s'attend 
pas  a  une  baisse  quelconque  sur  ce 
marche. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Slabs 0.2S 

Fancy 0.32 

Pommes  (evapor^es)   .   .   .  0.23*  0.24 

Pechea  (fancy)    .    .    .  • 0.26 

Faced 0.19  0.20 

Choix 0.20  0.24 

Grand  choix 0.21  0.24 

12  onces  par  paquet   .    .    .   0.16  0.18 

Poires 0.26 

Pelures  (anciennes)  — 

Lemon 0.46  0.47 

Orange 0.47  0.48 

Citron 0.62  0.63 

Raisins — 
En  vrac.  boites  de  25  lbs, 

la  lb 0.1S  0.23 

Muscatels,    2    couronnes    0.16 

Muscatels,  loose,  3  couron- 
nes, la  lb 0.1S 

Muscatels,    1    couronne,    la 

lb 0.14 

Epepine  de  choix,  12  onces   —  0.14 
Epepine  fancy,  paquets  de 

16  onces 0.23 

Epepine  de  choix,  paquets 

de  15  onces 0.16  0.18 

Sans  pepins,  paquet  de  11 

onces 0.13*  0.14 

Sans  pepins,  paquet  de  15 

onces 0.23 

Sans  pepins   (fancy) 0.18 

Sans  pepins  (fancy) 0.17 

Valence,   choisi 0.11* 

Valence,  4  couronnes,  par 

couches 0.11* 

Sultanas  (bleached),  boites 

de  50  lbs 0.16  0.20 

Corinthe,    anc.    empq.,    15 

onces 0.27$  0.28 

Corinthe    (grec)    en   vrac 0.18 

12  onces 0.16* 

Boites  de  50  lbs,  loose  .    .  0.20  0.23 
Paquets  de  15  onces  .    .    .  0.20*  0.23 

Paqts.  8  onces   (20  paqts).  2  00  2  60 

Paqts.  6  onces   (50  paqts).  3.60  4.75 

Paqts.  4  onces   (70  paqts).  3.70  5.00 
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Ainslia,  80  lbs 0.28 

12  onces 0.26 

12  onces,  nouveau 0.32 

Corinthe  de   Calf,    (loose).  0.18     0.22 

"Currants",   Calf.,  paqt.  de 

15  onces 0.20     0.22 

Dattes  Excelsior,  la  caisse 

(36-10s.) 6.25 

Dattes     Dromadaires     (36- 

10s) 7.25 

Paquets   seulement,   Excel- 
sior    0.19     0.20 

Paquets   seulement,  Excel- 
sior    0.19     0.20 

Dattes  Dromadaire 0.22 

Figues  (couche),  boites  de 

10  lbs 2.60     3.00 

Figues  blanches  (boites  de 

70,  4  onces) 5.40 

Figues     (boites    de    28,    8 
onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.14 

Pruneaux — 

Californie  (boites  de  25  lbs): 

30-40s 0.32     0.35 

40-50s 0.30 

50-60s 0.25 

60-70S 0.22     0.25 

70-80S    (boite   de   25  lbs)  0.20     0.22 

80-90S 0.17     0.19 

90-lOOs 0.16     0.17 

100-120S 0.14 

Pelures — 

Orange 0.45 

Limon 0.42 

Citron 0.62 

Melangg,     cartons     V2     lb., 

douz 2.75 

LA     DEMANDE     EST     ENCORE    AC- 
TIVE  POUR    LES  SIROPS. 

Sirops  —  Beaucoup  d'activite  a  pre- 
valu  durant  toute  la  saison  pour  les 
sirops  de  ble-d'lnde  et  les  raffineurs 
en  ont  expedie  de  grandes  quantites 
chaque  semaine.  Les  stocks,  en  ge- 
neral,  ont    ete    bien    maintenus. 

Sirop  de  bl6-d'Inde: — 
Barils,   environ   700   livres    .    .     0.08.i 

i/2  baril 0.08£ 

Kegs 0.08| 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites   de   10   livres,   caisse   % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites   de   20   livres,   caisse   y2 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .     2.60 

3  galls.,  seau  38%  liv.,  chaque     3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne   (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,   2   douz.,   a  la 

caisse 7.50 

y2  barils,  les  100  livres   ....  10.25 

Barils,  les  100  livres 10.00 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).     4.80 

LE    PRIX    DE    LA    MELASSE    DE 

CHOIX   MONTE   DE  2c. 
MELASSE.    —    "Les       perspectives 


portent  vers  une  hausse  du  prix  de 
la  melesse".  C'est  ce  que  nous  di- 
sions  la  semaine  derniere.  Depuis, 
deux  centins  ont  ete  ajoutes  aux  prix 
et  le  marche  est  tres  ferme.  II  y  a 
eu  une  distribution  considerable  du 
produit  et  I'on  ne  s'attend  pas  a  une 
baisse  des  prix. 

M61asse  de  la  Barbade  —  Prix  pour 
l'lle  de  Montreal — 

Puncheons 1.03 

Barils 1.06 

y2  barils 1.08 

Molasses  Antigoa — 

Puncheons 

Barils  . 

Demi-barils 

L'AVOINE    ET    L'ORGE    MONTENT; 

MAIS  LE  FOIN   EST  SANS 

CHANGEMENT 

Grain  et  foin.  —  Des  avances  ont 
ete  faites  au  cours  de  la  semaine  sur 
le  prix  de  I'avoine  et  de  I'orge.  La 
hausse  a  ete  de  1J/2c  sur  I'avoine 
et  de  3c  le  boisseau  sur  I'orge. 

Le  foin  est  encore  stationnaire,  les 
cultivateurs  attendent  des  prix  plus 
eleves  et  les  acheteurs  ne  veulent  pas 
faire  d'affaires. 

Foin,  paille,  grain   (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars) : 
Foin: 

Bon,  No  1,  tonne  de  '2,000  lbs  $23.00 

Bon,  No  2   .    .    . 22.00 

Bon,  No  3 20.00 

Paille 11.00 

Avoine: 

No  2  C.W.   (34  lbs) 0.97i 

No  3  C.W 0.96 

Extra  Feed 

No  1  Feed 0.94 

No     2  Feed 0.92 

Orge: 

No  3  C.W 1.56 

No  3 1.55 

No  4  C.W 1.53 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'616vateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

LE  PRIX  DES  PATATES  RENDU 
A    $1.75 

Legumes.  —  II  y  a  eu,  au  cours  de 
la  semaine,  une  legere  avance  sur  le 
prix  des  patates,  dont  le  prix  est  ac- 
tuellement  de  $1.75  le  sac  de  90  lbs. 
Les  oignons  sont  plus  fermes,  etant 
cotes  a  $4  le  sac  de  75c.  La  variete 
des  legumes  disponibles  diminue  ra- 
pidement. 

LES    MIDDLINGS   SPECIALES 
BAISSENT 

Nourritures.  —  Le  seul  changement 
a  enregistrer  cette  semaine  c'est  une 
baisse  des  middlings  speciales.  Elles 
sont  cotees  de  $61  a  $62  la  tonne.  La 
demande  pour  les  shorts  et  le  son 
est  tres  bien  rencontree,  et  la  tem- 
perature douce  a  eu  pour  effet  d'aider 
beaucoup  a  la  distribution,  ce  qui  ne 
serait  pas  arrive  si  le  temps  avait  ete 
plus  froid. 


Nourritures-^ 

Shorts: 
Chars  melanges 52.00 

Son: 

Chars  melanges 45.00 

Avoine  moulue    ....   60.00    68.00 

Orge    (chop) 64.00     70.0 

Midlings  speciales   .    .    .   61.00 
Farine  a  nourriture  (sac 

de  98  lbs)    

Nourriture  de  gluten 

(22%  de  proteme): 

F.  O.  B.  Cardinal 64.0 

F.  O.  B.  Fort   William    .    .    .     62.00 

LA    BASE    DU    CLOU    NOMINALE   ; 

LES    RECOLTES    SUBISSENT 

DES    DOMMAGES. 

Epices.  —  La  recolte  des  clous  a 
subi  des  dommages  et  cela  a  eu  pour 
effet  de  changer  la  base  du  prix  a  ' 
I'importateur,  et  un  marche  plutot 
nominal  existe  actuellement.  Le 
marche  du  poivre  blanc  est  ferme 
aussi.  Le  mouvement  est  encore  ac- 
tif  dans  le  commerce  du  detail. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.33  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.65  0.70 

Creme  de  tartre    (francai- 

se,  pure) 0.75  0.80 

Chicor^e    canadienne    0.20 

Amdricaine  (high  test)  .    .  0.80  0.85 

Gingembre 0.29 

Gingembre  (Cochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.31 

Macis 1.00, 

Epices  melangees   ....  0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....  0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.6", 

Poivre  noir 0.38  0.4C 

Poivre  blanc 0.50  0.5F 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.31 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.2' 

Paprika 0.65  0.7( 

Turmeric 0.28  0.3* 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en    poudre)  1.00  111 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.0fj 

Carvi  (carraway)   holl.  no- 
minal    0.30  0.3|i 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.3' 

Cannelle,  la  lb 0? 

Graine    de    moutarde,    en 

vrac 0.35  0.<| 

Graine   de   celeri,   en  vrac 

(nominal) \  0.75  0.<'! . 

Noix   de   coco    filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  O.'j 

Piments  .entiers 0.20  0.:M 

LES     VOLAILLES    SONT    STABL.5 
ET  LES  ARRIVAGES  CONSI- 
DERABLES 

Volailles.  —  Les  arrivages  de  I 
lailles  ont  ete  considerables  au  cc  s 
de  la  semaine  et  il  y  a  eu  augme I 
tion  dans  I'expedition  des  volai^ 
preparees,  bien  que  les  oiseaux'i 
vants  soient  egalement  arrives  enj» 
sez  grande  quantite.  Les  prix  I 
maintenus  sans  changement,  les  Jtl 
sommateurs  achetant  assez  Tibrerrpt-   ^ 
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TODS  NOS  PRODUITS  SONT  D'UNE  QUALITE  GARANTIE 

Notre  ligne  comprend  des  confitures 

AUX  GROSEILLES,     AUX  FRAMBOISES, 
AUX  FRAISES,  AUX  PRUNES, 

AUX  PECHES,  ainsi  que  des 

GELEES  DE  GADELLES  ROUGES 
Seuls  les  meilleurs  ingredients   entrant  dans  la  fabrication  de 
nos  produits. 

Pour  le  marchand  qui  tient  a  conserver  sa  clientele  et  se  faire 
des  clients  reguliers  et  toujours  satisfaits,  il  n'y  a  pas  de  meil- 
leure  ligne  sur  le  marche  que  celle  de  la  "  Old  City  ". 
La  vente  de  nos  CONFITURES  et  de  nos  GELEES  laisse  un 
juperbe  profit  et  la  satisfaction  qu'elles  donnent  a  ceux  qui  les 
achetent  les  portent  a  revenir  en  acheter  —  d'ou  un  commerce 
stable  et  tres  profitable  pour  le  marchand  qui  les  tient  en  stock. 
Nous  fabriquons  egalement 

du  SIROP  DURABLE,  du  SIROP  DE  TABLE, 

et  du  CATSUP 

font  la  qualite  va  de  pair  avec  celle  de  nos  autres  produits. 
Placez  votre  commande  aujourd'hui  et  vous  constaterez  que 
ios  produits  sont  de  vente  facile  et  profitable. 

|  Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

Quebec,  Que. 


En   ecrivant   aux    annonccurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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N'attendez  pas 
la  hausse  des  prix 

Pour  placer  votre  commande  de  balais. 
Outre  les  prix  eleves  qu'il  vous  faudra 
payer,  vous  aurez  probablement  de  la 
difficulte  a  vous  procurer  la  quantite 
qu'il  vous  faudra  —  d'ou  une  source 
d'ennuis  que  vous  pourriez  vous  eviter 

facilement  en  suivant  riotre  conseil. 

Les  balais  que  nous  fabriquons  represented  la  meilleure  valeur  sur  le  marche,  etant  faits 
avec  le  meilleur  mais  a  balais  au  monde.  Ces  balais  ne  peuvent  que  donner  entiere  satisfaction 
a  votre  clientele  et  un  client  satisfait  devient  un  acheteur  regulier  —  d'ou  une  source  ininter- 
rompue  de  profits  pour  vous. 

Une  commande  d'essai  fera  plus  que  tout  ce  que  nous  pourrions  ajouter  ici. 

Ecrivez   aujourd'hui  meme  a  la 

FABRIQUE  DE  BALH1S  OE  GRflNBY 

GRANBY,  Que. 


VILLAGE    DU    CAP    DE    LA    MADELEINE 

PLACE  D'AFFAIRES  A  VENDRE 

Situee   au    centre   de      trois    moulins   a    papier   et   pres   de    la    cale 

seche. 

Grosse   clientele. 

Gros   chiffres   d'affaires. 

Grand    magasin    et    residence    privee. 

Superbe   occasion    pour   un    acheteur   immediat. 

Conditions   faciles   de   paiements. 

Une   partie   comptant  et   le   reste   par  versements  facilts. 

Ecrire  au 

NOTAIRE   L.   P.   MERCIER, 

25    rue    St-Alexandre,    TROIS- Rl  VI  ERES. 


L'EUROPE 

DANS   LE   CREUX    DE   VOTRE    MAIN... 
Si  vous  ecrivez. aux 

ETABLISSEMENTS   G.    INGLIS 
25   rue   de    I'Ourthe,    Bruxelles    (Belgique). 

TOUT  commercant  doit  avoir  au  moins  .UNE  BONNE  RELA- 
TION en  Europe  pour  etre  tenu  instantan'6nient  au  courarit  des 
offres,  idees  et  marchandises  europ<5ennes  nouvelles  et  pour  s'y 
adresser  pour  toute  demande  de  source  d'achat  ou  de  vente, 
renseignements  commerciaux,  etc.  Une  simple  lettre  contenant 
votre  nom,  votre  profession  et  votre  adresse,  met  ce  service 
unique  a  votre  disposition. 

Si  vous  ne  nous  Ecrivez  pas  aujourd'hui,  nous  perdons  UNE 
chance  de  faire  connaissance  avec  vous  aujourd'hui;  mais  vous 
perdez  chaque  jour  CENT  chances  de  d€passer  cent  fois  d'au- 
tres  commergants  plus  progressifs. 

L'affranchissement  d'une  lettre  pour  I'Europe  est  de  5c. 


Jirgonne' 

ujsi 

FAUX-eOL 

D'UN  AJUSTE(v1EJMT  f  ARFAl 

CLUETT,   PEABODY   Sl   CO.  OF   CANADA,    LIMITED 
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L'X*avim        qua"«te  de  I   "e  at»Viorat;     de,'^onomiv  „ 

a^aDses,^s£^^mr?  **» 
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n  '^".se^,, „5   *"*»•    Per?   Ji'ab/<-' 


^mpj, 


lest, 


Des  Annonces 
Comme  Celle-ci— 


vous  aideront  a  faire  plus  de  profits  si  vous 
ajoutez  a  votre  stock  de  la  Melasse  Extravim 
pour  les  bestiaux. 


Ecrivez-nous,  ou  ecrivez  a  votre  marchand 
cle  gros  au  sujet  de  cet  article  qui  accroitera 
vos  profits. 


. 


81  rue  Saint-Paul 


Rose  &  Laflamme,  Limitee 

Distributeurs  pour  le  Canada 

MONTREAL,    Que. 
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Nous  off rons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Th6s  etc.,  etc. 

PRIX  SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL   OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


|  i  CIIIE  CAISSE  COKTIEAT 

II  ||  [    I       DES  PIECES  POUR 

Hi  500to"»i»»isoi(s 

^li        DE  VITRINE 


Faites   payer  votre  loyer  par  vos 
etalages   de   vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sup  le  trottolr. 
Supports  pour  Etalages  de  Vitrine 


Une   s£rie   merveilleuse   de  supports   Interchangeables  patented 

pour  6talages  de  vitrine,  appropriee  aux  Articles  de  Nouveautes, 

Costumes,   Chapeaux,   Chemiserie,   Chaussures  et  Marchandlses 

GenSrales.  La  s£rie  vous  donnera  10  ans  de  Bons  Services  en 

rendant  effectif  votre  commerce  par  l'arrangement  de  garnitures 

rle  vitrines. 

Les  Supports  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  sont  que  quelques-uns 

des  dispositifs  que  vous  pouvez  obtenir  avec  la  s£rie  compute; 

on  peut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 

Faits  de  Chene,  fini  Dore,  Antique  ou  Patine.  La  serle  est  mise 

en  un  coffre  en  bois  dur    avec  couvercle  a  charnieres,  un  bon 

endroit  pour  garder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 

le  moment.    II  y  en  a  des  milliers  de  cette  sSrie  en  usage  Jour- 

nellement. 

No    104.    Cette   serie   a   130   "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  Magasin  General 127.50 

En  outre  de  la  serie  ci-dessus,  nous  en  fabriquons  une  pour 
1' usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.  Cette  serie  est  tota- 
lement  differente  de  la  serie  pour  Magasin  General;  elle  est 
faite  pour  l'etalage  de  marchandises  plus  pesantes  et  convient 
specialement  a  l'Epicerie  de  detail. 
La  Serie  No  20  a  89  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries $38.50 

La   Serle   No  20|/2  a  50  "Younits"  Interchangeables  pour 

les  Vitrines  de  Petites  Epiceries 923.1C 

En   Stock  a   Hamilton  —  Commandez  directement  ou  par  votre 
marchand  en  Qros  —  Patentee  et  falts  au  Canada. 

THE    OSCAR    ONKEN     CO. 

5150  FOURTH  STREET,  Cincinnati,  Ohio,  U.8.A 


"ALLEZ  CHEZ  VOTRE  EPICIER" 


La  Compagnie  Carnation  fait  un  effort  determine 
pour  diriger  le  commerce  du  lait  vers  I'epicerie. 
Considerez  ce  que  cela  veut  dire  pour  vous,  que  de 
voir  tous  vos  clients  acheter  leur  lait  chez  vous  avec 
leurs  articles  d'epicerie.  Et  e'est  ce  qu'ils  devraient 
faire. 

Les  produits  Carnation  constituent  le  seul  approvi- 
sionnement  de  lait  et  de  creme  qu'il  faut  a  la  mai- 
son.  Des  milliers  de  families  en  font  un  usage  regu- 
lier  —  parce  qu'ils  les  preferent. 

LAIT 
CARNATION 

Fait  au  Canada  par  la 

Carnation  Milk  Products  Co., 


AYLMER,   ONT. 

SEATTLE    ET    CHICAGO,    E.U.A. 

Condenseries  a  Aylmer  et  a  Springfield,  Ont. 


Commandez    le    lait    Carnation    chez    votre 
marchand  de  gros. 


Chaque  jour,  la  Publicite  Carnation  envoie  plus  de 
clients  "a  I'epicier". 

II  vaut  la  peine  que  vous  preniez  en  stock  le  lait 
Carnation  pour  le  faire  connaitre  a  vos  clients.  Car 
une  fois  qu'un  client  en  achete  il  n'en  veut  plus  d'au- 
tre. 


tnii'iii  ; 
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Le  Cout  Eleve  de  la  Vie 


Les  marchands  generaux  et  les  detaillants  en  general  s'attendaient  a  la  baisse  des  prix  des  produits  alimen- 
taires  et  des   autres   marchandises. 

Bien  que  nous  aimerions  tous  a  avoir  des  PRIX  D'AVANT  LA  GUERRE,  nous  croyons  que  d'ici  a  la  prochaine 
recolte  les  prix  vont  monter  plutot  qu'ils  ne  vont  baisser.  Avec  le  fromage  vendu  en  gros  a  30c  la  lb.;  le  beurre  a 
62c  et  les  oeufs  a  70c  la  douzaine,  les  vetements,  les  marchandises  seches,  les  chaussures  a  des  prix  bien  plus  ele- 
ves  que  durant  la  guerre,  sans  compter  les  greves  dans  tout  I'univers  pour  des  gages  plus  eleves,  greves  qui  redui- 
sent  considerablement  la  production,  nous  ne  pouvons  nous  attendre  a  une  baisse  des  prix  avant  que  nous  soyons 
en   position  de   PRODUIRE    D'AVANTAGE. 

Tout  le  secret  se  trouve  dans  la  DEMANDE  ET  L'OFFRE.  Les  stocks  sont  rares  dans  toutes  les  lignes  de 
produits  alimentaires.  En  consequence,  nous  conseillons  I'achat  en  grande  quantite  de  toutes  les  lignes  principales 
de   produits  alimentaires. 

II  y  a  quelque  temps,  nous  predisions  la  hausse  des  prix  du  Sucre,  de  la  melasse,  du  riz,  des  pois  et  des  feves 
et  elle  s'est  produite.  Aujourd'hui,  nous  predisons  une  hausse  plus  considerable  encore  par  suite  des  petits  stocks 
et  de  la  rarete  des  approvisionnements.  Par  suite,  nous  conseillons  fortement  a  tous  nos  clients  de  nous  adres- 
ser  leur  commande  et  d'acheter  immediatement  les  lignes  speciales  enumerees  ci-dessous,  a  nos  entrepots  a 
Montreal : 


Gros  sel    Liverpool,  sacs  de   140  lbs    (devant     arriver 
vers  le  20  novembre),  $1.32J/2  au  quai. 

Feves  blanches  Kotenashi  importees  triees  a  la  main, 
sacs  de  100  lbs,  $4.90  les  60  lbs. 

Pois  a  soupe  recoltes  dans  I'Ontario,  No  1,  recolte  de 
1919,  en  sacs  de  coton,  $4.00  les  60  lbs. 

(Les  sacs  de  coton   seront  charges.) 

Riz  brise  Sun,  recolte  de  1919,  U.  S.  A.,  $11.00. 

Melasse  de   choix  des   Barbades,  en   puncheons,  $1.05 
le  gallon.   En  barils,  0.03c.  Demi-barils  et  plus,  0.04c. 

Tomates,   empaquetage    1919,   marque    Waupoos    Stan- 
dard, boites  de  2|/2  lbs,  $1.75  la  douzaine. 

Ble-d'lnde,    empaquetage    de    1919,    marque    Waupoos 
Standard,  boites  de  2  lbs,  $1.75  la  douzaine. 

Farine  de  sarrasin,  sacs  de  98  lbs.   (Ontario),  $5.50  le 
sac. 


Mais  grille   (hominy)   perle  pour  la  soupe,  sacs  de  100 
lbs,  $6.00  le  sac. 

Pois  casses  pour  la  soupe,  sacs  de  100  lbs,  $7.00  le  sac. 

Feves  au   lard   Cream   of    Empire.  2l/2s,  avec  ou  sansl 
sauce,  $1.25  la  douzaine. 

Feves  au  lard,  Cream  of  Empire,  1s,  avec  ou  sans  sau- 
ce, 0.80  la  douzaine. 

Saumon    Red   Spring   Snow    King,  4  douzaines   1s,  boi- 
tes  hautes,  $15.50  la  caisse. 

Saumon    Chum    Estevan,   4   douzaines    1s,    boites    hau- 
tes, $8.50  la   caisse. 

Raisin    sans    pepins,    Sun    Maid,    recolte    nouvelle,    pa- 
quets  de  12  onces,  0.16'/^  le  paquet. 

Saindoux  compose,   chaudiere   de   ferblanc   de   20   lbs, 
$5.75  la  chaudiere. 

Sardines  Pilot,  boites  enveloppees,  100s,  $7.50  la  caisse. 

Sardines  fumees   norvegiennes   "Royal",   a   I'huile  d'o- 
live  pure,  100s,  $20.00    la   caisse. 


Nous  pouvons  vous  donner  des  prix  sur  le  gros  sel  livre  a  votre  gare  par  lots  de  char.  Lorsque  vous  serez  sur 
le  marche  pour  du  grain  a  bestiaux,  tels  que:  ble-d'lnde,  orge,  avoine,  son  et  moulee,  etc.,  n'oubliez  pas  de  deman- 
der  nos  prix  pour  livraison  a  votre  gare  avant  de  placer  votre  commande  ailleurs.  En  ecrivant,  veuillez,  s'il  vous 
plait  mentionner  "Le  Prix  Courant." 

JOSEPH  WARD  &  CO. 

115  Place  d'Youville,  MONTREAL. 
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SL  HATTON  COMPANY, 

QUEBEC 


MONTREAL 


Mangez  plus  de  poisson  et  economisez  afin  d'acheter 
plus  d' 

OBLIGATIONS  DE  LA  VICTOIRE 

Nous  pouvons  assurer  l'avenir  du  pays  et  payer  toutes  nos 
dettes  de  guerre  en  mangeant  du  poisson  a  la  place  de  plu- 
sieurs  autres  produits  alimentaires  pour  lesquels  nous  avons 
de  grands  marches  de  l'autre  cote.  Pour  faire  cela  d'une 
facon  pratique, 

M.   LE   MARCHAND 

adressez-vous  a  une  maison  de  confiance. 

Quarante-cinq  ans  d'experience  dans  le  commerce  du  poisson 
nous  permettent  de  repondre  a  vos  besoins  pour  toutes  les 
varietes  de  notre  ligne,  qu'il  s'agisse  de  poisson  vivant,  frais, 
sale,  marine,  seche,  prepare,  en  boites  ou  en  conserve. 


Nous  faisons  egalement  un  gros  commerce  d'huitres  en  ecaille 
et  a  la  mesure,  homards,  clams,  coquilles  (scallops),  crevet- 
tes,  ecrevisses,  etc. 

DONNEZ-NOUS  UNE  COMMANDE  D'ESSAI. 
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Quelque  chose  de  nouveau  et  de  different  en  fait  de  delicieux 

Bonbons  se  detaillant  a  5c. 


LES  detaillants  ainsi  que  les  maisons  de  gros 
de  tout  le  Canada  seront  interessees  a  sa- 
voir  que  nous  sommes  en  position  actuellement 
de  leur  fournir  promptement  et  en  grandes 
quantites  des  Aromints  et  des  Repetti's  Tabs 
—  deux  des  bonbons  en  paquets  les  plus  po- 
pulates et   les  plus  annonces  sur  le   marche. 

Les  Aromints  sont  mis  en  paquets  ronds  de 
superbes  bonbons  epices.  II  y  a  cinq  varietes 
au  choix:  peppermint,  wintergreen,  cannelle. 
clous  et  reglisse.  lis  ont  une  apparence  appe- 
tissante   qui    attire    immediatement    I'attention. 

lis  sont  mis  en  bottes  de  vingt  paquets  de  5c, 
ce  qui  veut  dire  un  plus  gros  profit  pour  vous. 

Les  clients  les  trouvent  irresistibles.  lis  ne 
peuvent  s'empecher  d'en  acheter  un  paquet 
tellement  Ms  sont  bien  etales  —  et  votre  cais- 
se  enregistre   un   autre  5c. 


Les  Repetti's  Tabs,  bien  que  nouveaux  .au 
Canada,  jouissent  depuis  longtemps  d'un  bon 
renom  dans  les  principaux  centres  des  Etats- 
Unis.  Comme  les  Aromints,  ils  sont  mis  dans 
de  nouveaux  attrayants  paquets.  Ce  sont  des 
bonbons  carres,  epais,  faits  avec  des  essences 
de  fruits  pures.  Qui  n'aime  pas  les  surettes  — 
et  les  Repetti  en  sont.  Vous  les  aimerez  au- 
tant  que  vos  clients.  Nous  illustrons  ci-des- 
sus  les  paquets  d'Aromints  et  de  Repetti's 
Tabs,  de  sorte  que  vous  aurez  une  idee  de  ce 
qu'ils  sont. 

Commandez  un  assortiment  d'essai  chez  votre 
marchand  de  gros.  Ces  produits  sont  faits  au 
Canada  specialement  pour  le  commerce  cana- 
dien. 


Oliver-Lee  Limited 

Selling  Service  Corporation 

95-97    King    Street    East,    Toronto,    Canada 

Representants  des    ventes   au    Canada    pour: 
AROMINT   MFG.  COMPANY,  REPETTI, 

Cincinnati,    Ohio.  New  York   City. 
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LE 

Bouilli  Canadien 

de   CLARK 

Le  meilleur  boeuf  et  des  legumes  choisis  avec  soin  et  cuits  a  la  perfection. 
Dans  un  empaquetage  attrayant,   economique  pour  le  consommateur   et   de 
vente  facile. 

SPAGHETTI 

a  la  sauce  aux  tomates  et  au  homage 

Hachis  de  boeuf  sale,  Bifsteck  aux  oignons,  Boeuf  fume  tranche,  Viandes 

en  pots,  etc. 

Tous  les  Mets  prepares  de  Clark  sont  "Faits  au  Canada"  par  des 


"Canadiens.' 


W.  Clark,  Limited 


MONTREAL 


i 


I 


ce  que  la  Commission  des  Vivres  a  Ottawa 

a  a  dire  des 

Mets  de  Poisson  de  la  MARQUE  BRUNSWICK 

M.  F.  W.  WALLACE, 

Surintendant  de  la  section  du  poisson  de  la  Commission  des  Vivres  du 
Canada,  a  Ottawa,  declare  dans  une  lettre  a  notre  adresse: 

"Je  presume  que  vous  avez  vu  le  Bulletin  No  423  publie  par  le  Laboratoire 
des  Vivres  et  des  Drogues,  a  l'effet  que  vos  sardines  de  la  Marque  Brunswick 
renferment  un  plus  gros  pourcentage  de  calories  que  n'importe  quel  autre  pois- 
son ou  viande  en  conserve  (le  boeuf  marine  excepte. ) 

Je  sais  par  experience  qu'un  p^tit  fait  comme  celui-ci  ne  manquera  pas 
d'attirer  immediatement  {'attention  du  public." 

CONNORS  BROS.,  LIMITED 

Black's  Harbour,  N.-B. 


i 
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Les  Remedes  Chamberlain  et  des  ventes  f aciles  semblent 
bien  aller  de  pair.  Depuis  nombre  d'annees  les  Remedes 
Chamberlain  sont  des  remedes  de  famille. 

Car  durant  toutes  ces  annees,  les  gens  ont  parle  a  leurs 
amis  de  ces  excellent es  preparations. 

Et  nous  les  avons  continuellement  annoncees  dans  les 
quotidiens. 

Un  superbe  lot  de  jolies  cartes  de  comptoir,  de  superbes 
etalages  de  vitrine  et  des  aides  de  vente  sont  fournis  sur 
demande. 


fABLETTES  CHAMBERLAIN 


SAUCISSE  DE  PORC 
DEVONSHIRE 
PURE  ET  FRAICHE 


Un  produit  tres  populaire.  Le  resultat 
de  methodes  culinaires  scientifiques. 
|Un  mets  appetissant  et  pour  le  mar-- 
jchand  et  pour  le  client.  Et  il  n'est  pas 
etonnant  qu'ils  I'aiment:  la  saucisse 
IDevonshire  est  faite  entierememt  de  pore 
choisi,  delicieusement  assaisonne.  Cette 
saucisse  est  d'une  saveur  et  d'une  qualite 
uniformes. 

Les  epiciers  constatent  que  la  Saucisse  De- 
vonshire est  un  produit  de  vente  rapide  — 
elle  assure  des  ventes  repetees.  Placez  la 
Saucisse  Devonshire  en  evidence  dans  votre 


magasin.  Faites  savoir  a  VOS  clients  que 
vous  pouvez  satisfaire  les  gens  les  plus  diffi- 
ciles  pour  leur  saucisse.    Rappelez-vous  ceci: 

L'etiquette  Ovale  d'Armour  resoudra  votre 
probleme:  "Quoi  vendre?"  Ecrivez  a  notre 
succursale  la  plus  proche  pour  avoir  des 
renseignements  sur  les  produits  alimentai- 
res  Armour  ou  adressez-vous  directement  a 


ARMOUR  aQd  COMPANY 


Bureaux  generaux  et    Usine: 
Hamilton, 
Ontario. 


Succursa<es: 
Toronto,  Montreal, 

Sydney,   N.E.  St.  John,  N.  B. 
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Volaille  Vivante,  Oeufs  Frals 

Pondus  et  Plume 

Demands  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Press6 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


INVENTIONS 

§     Protegees  en  tous  pays 

Si  vous  avez  une  invention  a  deVelopper 
et  a  prot^ger,  une  marque  de  commerce 
a  faire  enregistrer.  veuillez  communi- 
quer  avec  nous. 

Nous  nous  chargerons  de  faire  pour 
vous  les  recherches  necesraires.  Nous 
vous  aiderons  de  no3  conseils  et  nous 
vous  donnerons  tous  les  renseigne- 
ments  .gue  vous  d6sirez. 


PIGEON  &LYMBURNER 

AUTREFOIS  ■    i 

PIGEON.  PIGEON  &    DAVIS 
Edifice  "Power"  MONTREAL 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne   Kola 


Cldre   Champagne 
Cldre  de  Por>-,me 
Eau  MlneVaie 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 

35  rue  Frontenac,  telephone 

'    LASALLE  256 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE,  Proprtetaire 

COTE 

DU    PALAIS 

Plan 

America 

in,   $3.00,   $3.50   et 

$4.00 

par  jour. 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  $  GUILLET 

NOTAIHES 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau     -      -      -      36  rue  Alexandre 
TEOIS-RIVIERES 


Les 

Farines    Preparers 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasin. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Tel6ph.  Main  436 


LE 

TUE-MOUCHES 

de     J.     B.     CHOUINARD 

detruit  infailliblement:  poux,  mites,  coquerelles,  mou- 
ches,  etc.  Ne  contient  pas  de  poison.  Se  vend  au  de- 
tail 25c  la  botte  ou  avec  soufflet  rempli  de  poudre  a  30c. 
Nous  offrons  aux  marchands  vendant  cette  preparation 
incomparable  des  prix  qui  leur  laissent  un  GROS  PRO- 
FIT. Un  echantillon  vous  sera  envoye  gratis  sur  de- 
mande a 

J.   B.   CHOUINARD,   Montmagny,   Que. 


Representation  Demandee 

Negociant  francais  accepterait  depot  ou  agen- 
ce,  pour  tous  produits  de  bonnes  maisons  ca- 
nadiennes.    Faire  offres  a: 

PAUL  DESMAZIERES, 

a  Haubourdin,  Nord,  France. 


STANWAY- HITCH  INS   LIMITED 


f 


IMPORTATEURS  GfiNERAUX 


CAPS 


11  nous  reste  encore  en  stock  quelques  lignes  de  Th6  de   premiere   qualite   que   nous   offrons   au   plus   bas   prix  du 
marche  actuel.     Completez  immediatement  vos  achats  pour  les  prochains  quatre  mois,  et  vous  ferez  une  economie 
qui  en  vaut  la  peine. 
Ecrivez-nous  une  carte  postale  et  elle  vous  apportera  des   6chantillons  et  des  prix  par  le  retour  du  courrier. 

Nous  voulons  donner  aux  acheteurs  un  service  qu'ils  n'ont  pas  encore  eu  dans  ce  pays  et  nous 
comptons  etre  en  mesure  de  le  faire. 

18,  RUEST-ALEXIS,        -        -        -        -        -       MONTREAL. 
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Vendez  le 

CATSUP   AYLMER 


Cest  le  temps  de  f aire  savoir  a  vos  clients  que  vous  avez 
un  assortiment  de  ce 


Catsup  pur  aux  tomates 


II  n'a  jamais  manque  de  f aire 
des  clients  satisfaits  et  regu- 
liers  —  a  cause  de  sa  superiori- 
ty incontestable.  II  assure  un 
ecoulement  rapide  de  stock  et 
des  profits  substantiels.  Don- 
nez  votre  commande  imme- 
diatement!  Ne  laissez  pas 
votre  stock  degarni! 

Si  vous  ne  pouvez  vous  procu- 
rer le  Catsup  Aylmer  chez 
votre  marchand  de  gros,  ecri- 
vez,  telephonez  ou  telegra- 
phiez  a  la 


EN  BOUTEILLES 

Trois  dimensions:  8  on- 

ces,  12  onces,  17  onces. 

Toutes  en  caisses  de  2 

douzaines. 


Pots  de  verre  et  de  pierre 

Capacite:  I  gallon  ---  4 
par  "crate". 


DOMINION  CANNERS,  Limited,  Hamilton,  Canada. 
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line  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand  qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles  Renuall. 

POUR  L'AUTOMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire   a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement  pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES,  Limited. 

Succesaeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


BISCUITS 

Aujourd'hui,  les  biscuits  sont  plus  populaires  que 
jamais,  et  il  vous  sera  plus  avantageux  et  profitable 
de  tenir  toujours  en  mains  un  bon  assortiment  de 
nos    iignes. 

Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  la 
qualite  de  nos  BISCUITS  "SODA"  qui  font  plus  que 
de  fournir  une  SATISFACTION  ORDINAIRE,  et  il 
sera  avantageux  pour  tous  les  marchands  qui  ven- 
dent  des  articles  de  bonne  qualite,  de  tenir  nos 
Iignes. 

Nous  faisons  des  affaires  dans  la  Province  du 
Quebec  depuis  trente-cinq  ans  et  nous  avons  acquis 
la  reputation  de  fournir  des  produits  qui  donnent 
satisfaction. 

Nous  ne  cherchons  pas  a  faire  des  Iignes  bon 
marche,  nous  vendons  des  produits  de  qualite  a  des 
prix  raisonnables. 

Nos  voyageurs  visitent  tous  les  endroits  de  la 
Province  et  si  nous  n'avons  pas  encore  I'avantage  de 
vous  compter  parmi  nos  clients,  adressez-nous  une 
carte  et  notre  voyageur  se  fera  un  plaisir  de  vous 
voir  avec  une  ligne  complete  d'echantillons.. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  complet,  si  vous  ne 
tenez  pas  un  bon  assortiment  de  nos  principales  Ii- 
gnes de  BISCUITS. 

DEMANDEZ    NOTRE    LISTE    DE    PRIX 

THE  MONTREAL  BISCUIT  GO. 

Manufacturers  de  Biscuits  et  Confiseries 
MONTREAL 


II  faut  distinguer  les 
Allumettes  et  les 
Allumettes  d'Eddy 

Lesquelles    vendez-vous? 

II  y  a  tout  autant  de  difference  entre  les  allumettes  qu'il 
y  en  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 
On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 
Les  allumette  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis: 
Elles  ne  vous  d^sappointent  jamais.  (Le  marchand  non 
plus  ne  regoit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet). 
70,000,000  de  ces  allumettes  sortent  de  notre  fabrique 
tous  les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pays. 
Un  6coulement  rapide  de  stock,  voila  ce  que  cherche 
toujours  le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy  la 
chose  devient  tres  facile. 

Connues  d'un  oc6an  a  l'autre,  elles  se  vendent  toutes 
seules. 

Vous  y  gagneriez  a  envoyer  votre   commande  aujour- 
d'hui. 

THE  E.  B.  EDDY 
CO.,  LIMITED. 

HULL,    CANADA. 


P0UDRES  NERVINES 

DeMATHlEU 

Pour  lous  les  Maus  delete  et  Nevralfie 


Tenez  vos  Clients  bien  portants 

Peu  importe  la  bonne  quality  de  vos  articles 
d'^picerie,  quelque  difficiles  que  soient  vos 
clients  pour  leurs  aliments,  tous,  de  temps 
en  temps,  ont  besoin  d'un  remede  de  con- 
fiance  pour  remettre  leur  organisme  d6- 
labre. 

Les  Poudres  Nervine  de  Mathieu  sont  exac- 
tement  le  remede  que  vous  pouvez  recom- 
mander  contre  le  mal  de  tete,  la  nevralgie, 
la  grippe,  la  nervosity,  etc. 

Mettez-les  en  evidence  dans  votre  magasin. 
Elles  se  vendent  facilement  et  vous  don- 
nent une  bonne  marge  de  profits. 

La  CIE  J.  L  MATHIEU 


PROPRIETAIRE. 


SHERBROOKE, 


Qu6. 
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Essences  Culinaires  de  Jonas 


LES  ESSENCES  QUI  SE  VENDENT  PARTOUT  ET  TOUJOURS 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


DIPLOMA  (WARDED  BV 

I  TUT  COUNCIL  CF  KP15 
AND  MANUr»CTUF<E$ 
PREPARED  SV 

]  Henri  Jonas  b  Cy 

MONTREAL 

„Nr   NEW    YORK.; 


1  oz. 


2  oz. 


Prix  par 
Grosse 

12  00 


22  80 


JONAS' 
ROYAL 

QUINTESSENCE 


Prix  par 
Grosse 


28  00 
30  00 
52  50 
92  50 


8  oz.  carre  92  50 


SOLUBLE " 


Prix  par 
Grosse 

11  40 
21  00 
39  00 
69  00 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


HENRI  JONAS  8.G0. 


Prix  par 
Grosse 


2  oz. 

27  60 

4  oz. 

48  00 

8  oz. 

90  00 

16  oz. 

174  00 

" ANCHOR  " 

PUR 
CONCENTRE 


PURE 

LEMON: 

t--  ICE---5: 
CREAMfl 

C\)ST  ah  o  ^ 


2  oz. 
4  oz. 


oz. 


16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

14  40 
25  80 
43  20 
86  40 


LONDON  " 


Prix  par 
Grosse 

1  oz.  "London"  7  80 

2  oz.  '*        11  40 


Prix  par 
Grosse 


Essence 
Parisienne 


27  60 


Essence 
de  Cafe 


34  80 


" GOLDEN 

STAR  " 

Double  Force 


Prix  par 
Grosse 

11  40 
21  00 
39  00 
69  00 


ESSENCE  A  LA 

MESURE 

pour  les  confi- 

seurs 


Essence 
a  la  livre 


Ext. 

X 

XX 

XXX 

xxxx 

xxxxx 

xxxxxx 


25 
60 
00 
50 
00 
50 
00 


ssences  de  Jonas,  en  bouteilles,  Jarres,  Barillets  et  Barils  pour  Confiseurs,  Fabricants  de  Creme 
a  la  Glace,  Etc.,  Etc.  Prix  $8  a  $24  le  gallon,  suivant  qualite.  Qualites  Speciales  et  Prix 
Speciaux  par  Contrat.  — — — — —— ^^— — — 

HENRI  JONAS  &  CIE 


73  a  177  Rue  Saint-Paul  Quest 


FABRICANTS 
MAISON    FONDEE    EN    1870 


MONTREAL 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 


Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 


Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que  nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est  tres   propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


O.  VOISARD, 


Importateur    et    marchand    de    Fruits    et    Legumes,    ' 
Tel.   MAIN   755  Residence:    EST   1686 

163  rue  des  Commissaires  Est,  MONTREAL. 


V.  ARCAND, 

Marchand   de   bonbons,   tabac,   biere   de   temperance,   etc. 

21   rue  St-Gabriel 

TRUDEAU  &  PLANTE, 

Importateurs  et  marchands  de  Fruits  et  Legumes.  En  gros  et 
a   commission. 

Specialite:    Patates    "Green    Mountain". 
Tel.  MAIN  6773. 

69  Marche  Bonsecours,  MONTREAL. 

GAGNE  &  BURELLE, 

Importateurs     en     gros     tabacs,     cigares,     papeterie,     jouets, 
Articles  de  fantaisie.   Sacs  de   papier,  ficelles,  etc. 

Tel.   ST-LOUIS   6862. 

162a  de  la  Roche,  MONTREAL. 


J.   E.  BESSETTE, 

Provisions  en   gros.   Commandes   remplies   avec   soin. 
Service   rapide. 

Tel.    ST-LOUIS   2672. 

616  Marie-Anne  Est 


J.  A.  W.  DUFAULT, 

Entrepreneur    de    Pompes    Funebres.      Corbillards, 
Voitures   doubles   pour  mariage.     Embaumement. 


Tel.   EST  2323. 

456  rue  Plessis, 


MONTREAL. 


BANQUE  PROVINCiALE 


DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $5,000,000.00 

CAPITAL    PAYE    ET   SURPLUS 3,000,000 

ACTIF  TOTAL:  au-dela  de 34,000,000.00 

95  Succursales  dans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau- 

Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-Edouard. 

CONSEIL  D' AD  MINISTRATION: 

President:   Honorable  Sir  HORMISDAS   LAPORTE,   C.P.,   de  la 

maison    Laporte-Martin    limited,    administrateur    du  '  Credit 

Foncier  Franco-Canadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  eapitaliste. 
Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 

Services  Limited". 
Honorable   NEMESE   GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre   de  l'agri- 

culture,  Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Cle 

de  Pulpe  de  Chicoutimi. 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 

min  limitfie. 
M.   M.   CHEVALIER,   directeur  general  Credit  Foncier  Franco- 

Canadi<«\. 


C.R.,  ex- 


BUREAU  DE  CONTROLE. 
(Commissaires-censeurs) 

President:    l'honorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE 
juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 

Vice-President:  L'honorable  N.  PERODEAU,  N.P.,  Ministre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  adminis- 
trateur   "Montreal  Light,   Heat  &  Power  Consolidated" 

M.  S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Roliand. 

BUREAU-CHEF 
M.  Tancrede  BIENVENU, 
Direeteur-gGneral. 
M.  J. -A.  TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  chef. 

M.  C.-A.  ROY, 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 

M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J. -A.  LARi^,  Quebec. 


- 


BANQUE     D'HOCHELAG 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800.000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 67,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B&que,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  gerant-general. 
Yvon  Lamarre,  inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  dep6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a.  la  Banque  sur  lequel  est  payS  deux 
fois  par  ann6e  un  int^rfit  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  <§met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  (Strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confl^s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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FINANCES 


ASSEMBLEE  ANNUELLE  DE  LA  BANQUE 
MOLSON 


La  semaine  passee  a  eu  lieu  au  Bureau  Chef, 

rue  St-Jacques,  l'assemblee  annuelle  des  ac- 
naires  de  la  Banque  Molson.  Le  president  M. 
iam  Molson  Maophe:  \>on,  occupait  le  fauteuil. 
M.  Edouard  C.  Pratt,  gerant  general,  a  lu  le 
>ort  annuel  que  nous  publions  dans  le  present 
lero.  Ce  rapport  indique  que  la  situation  finan- 
2  de  cette  institution  est  meilleure  qu'elle  ne  l'a 
ais  ete  depuis  sa  fondation. 
Les  ressources  totalisees  de  la  banque,  d'apres 
apport,  s'elevent  a  $94,513,102  soit  une  aug- 
tation  de  presque  $17,000,000  sur  celles  de  l'an- 
precedente  et  de  tout  pres  de  $12,000,000  sur 
s  de  l'exercice  1916-17.  Les  depots  du  public 
hiffrent  a  $63,519,905  soit  une  augmentation 
12,000,000  sur  les  chiffres  de  l'annee  preceden- 
t  de  $15,000,000  environ  sur  ceux  de  1917. 
Les  profits  de  l'annee  se  sont  eleves  a  $818,802, 
augmentation  de  $106,317  sur  ceux  de  l'annee 
ee  et  de  $203,288  sur  les  chiffres  de  l'annee 
edente.  Les  profits,  sans  compter  les  taxes  du 
'ernement  pour  lesquelles  une  somme  de  $200,- 
a  ete  mise  de  cote  au  compte  des  profits  et  per- 
repr6sentant  un  chiffre  de  recettes  au  taux  de 

de  20.5  pour  cent  sur  le  capital  de  la  banque, 
ieu  de  17.8  pour  cent  l'annee  derniere  et  15.4 
nt  l'exercice  precedent. 

Les  appropriations  de  l'annee  comprennent  de 
',000  verse  en   dividendes   au   lieu   de   $440,000 

la  periode  precedente,  les  actions  de  la  ban- 
ayant  ete  place  sur  une  base  de  12  pour  cent  au 
;  de  fevrier  dernier. 
Une  somme  de  $200,000  a  ete  portee  du  compte 

profits  et  pertes  au  fonds  de  reserve  qui  se 
maintenant  a  $5,000,000  c'est-a-dire  en  ex- 
de     $1,000,000  sur  le  capital-actions  de  la 


■I  nl 


LE  COMMERCE  ANGLAIS 


Londres,     8.  —  Les     chiffres     publies     par  le 

(1  of  Trade  fait  voir  une  augmentation  de  38,- 

000   livres   sterling    pour   les   importations    du 

d'octobre.     Les     exportations  ont  augmente 

e- 6,241 .000  livres  sterling. 


VENTE  DE   LAINE 


Londres,  8.  —  A  l'enchere  qui  a  eu  lieu  hier, 
77  balles  de  laine  ont  ete  vendues.  Celles  de 
ite  superieure  se  sont  negociees  a  des  prix 
ies.  Les  laines  du  Cap  de  Bonne  Esp6rance  et 
Jatal  3taicnt  en  hausse  de  10  a  15  pour  cent. 


LES  COMPENSATIONS  DES  BANQUES 
CANADIENNES 


Les  compensations  des  banques  de  Montreal 
se  sont  elevees,  cette  semaine,  a  $131,143,978,  soit 
un  gain  de  $19,215,340  ou  de  17  pour  cent  par  com- 
paraison  avec  celles  de  la  semaine  correspondante 
de  1918.  La  plupart  des  centres  du  Canada  accu- 
sent  des  augmentations  sensibles,  special^.nent 
Toronto  qui  rapporte  une  avance  de  pres  de  13 
millions. 


Voici  le  tableau  comparatif  pour 
centres  du  Canada. 

1919 

Montreal $131,143,978 

Toronto  .  .    . 95,603,530 

Ottawa 14,161,229 

Hamilton 8,197,183 

Quebec 7,235,751 

Moose  Jaw 2,480,942 

Kitchener 1,222,157 

Peterboro 1,142,831 

Sherbrooke 1,093,961 

Winnipeg 75,198,532 

Vancouver 15,328,256 

Calgary 11.239,607 

Saskatoon 2,783,975 

Victoria 2,721,226 

Fort  William 1,372,712 

Medicine      Hat    .  .     .  .  722,115 


les  principalis 

1918 

$111,928, 628 

66,664,022 

9,154,473 

5,924,031 

5,387,515 

2,383,152 

1,034,965 

943,816 

1,164,375 

79,354.343 

11,176,519 

7,948,263 

2,576,794 

2,346,317 

S35.532 


FUSION     DE    COMPAGNIES    EN     PERSPECTIVE 


S'il  faut  en  croire  des  rumeurs  venant  de 
sources  autorisees,  des  negociations  auraient  lieu 
en  ce  moment  pour  operer  la  fusion  de  trois  gran- 
des  ccmpagnies  du  Canada:  la  Dominion  Steel 
Corporation,  la  Nova  Scotia  Steel  and  Coal  Com- 
pany, et  la  Steel  Company  of  Canada. 

Cette  fusion  pourrait  avoir  lieu  dans  quelques 
se-maines,  meme  avant  que  l'annee  1919  soit  ecou- 
lee  et  serait  certainement  la  plus  importante  qui 
ait  jamais  eu  lieu  en  notre  pays.  La  nouvelle  or- 
ganisation ne  le  cederait  en  fait  d'importance  qu'au 
Pacifique  Canadien  dont  l'actif  depasse  1  milliard 
de  dollars. 

II  serait  meme  question  que  la  Canada  Steam- 
ship Lines  fasse  aussi  partie  de  cette  gigantesque 
combinaison  qui  aurait  ainsi  un  actif  total  de 
$215,772,037:  soit  la  Dominion  Steel  $95,910,612; 
Nova  Scotia  $35,288,917;  Steel  Co.  of  Canada 
$45,852,931;  Canada  Steamship  Lines  $38,919,- 
677. 
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Automobiles 


Assurance 

couvrant 

contre 


L'incendie,  I'Explosion,  le  Vol, 
le  Transport,  la  Responsa- 
bilite    Publique,   la  Colli- 
sion,  les  Dommages 
Materiels  a 
autrui. 

VIE,   BRIS  DE   GLACES 

Accidents,  Maladies,  Vol, 

Attelages, 

Responsabilite  de   Patrons  et 

Publique, 

Garantie  de  Contrats, 

Cautionnements      Judiciaires, 

Fidelite  des  Employes. 

LA       PREVOYANCE 

189   rue  St-Jacques,  Montreal 

J.  C.  Gagne, 
Directeur- G6rant. 

Tel.    Main   1626 


assur 

commercials 

Un  commerce  quel  qu'il  soit  ne 
saurait  etre  solidement  protege, 
si  ceux  qui  contribuent  le  plus 
a  son  succes  ne  sont  pas  titu- 
laires  d'une  Police  d'Assurance 
dite  de  Protection  Commerciale. 

S'adresser  pour  tous 
renseignements   a   la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Siege    social        -        -        TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Lieencie  Inst.   Comptable.      Comptable 
Incorporfi. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone   MAIN    2701-9 
Adresse  t§l§graphique:  "GONTHLEY" 


La   Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre  l'incendie 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER-  . 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,  Saint-  Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  geYant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,     Verres 

a   Vltres,   Pelnture,  etc. 
Sp6clallte;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  bGneficier  ses  clients  de 
cette  economic  Attention  toute  sp6- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audl- 
teurs, Prets  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Pr ogres 

Des  methodes  d'affaires  inoder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equl- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans'  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SUN  LlFt  OF  CANADA 

SIEGE  SOOAL-irfONTREAL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre    Incendie,   Assurar' 
ces    Marltimes,    d'Automobiles,   cor 
tre    I'Explosion,    I'Emeute,   la    Disoi 
ganisation  Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.1 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire  ; 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE,  gera 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCI 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autoris6 

$2,000,0C 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.( 

Capital  Verse     $247,015.: 
Actif  $1,019,177.1 

Passif  (Reserve) 

$1 39,91  US 

Thdodore   Meunler,   Directeur 
B.  A.  Charlebols,  Sous- Direct; 


GARAND,  TERROUX  & 

Banqulers  et  Courtier* 
48    rue     Notre-Dame    O.,    fAonf 
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ASSURANCES 


Conditions  des  conflagrations  au  Canada. 

Vu  les  elements  contributeurs  de  la  propaga- 

du  feu,  une  etude  des  conditions  particulieres, 

existent  au  Canada,  montre  qu'aucune  cite  ou 

n'est    a    l'abri    des  dangers,  d'incendie.     Ces 

gers,     malgre     l'amelioration    recente     a'ppor- 

a    quelques-unes,     sont    a    craindre  partout. 

chef  des  pompiers  de  chaque  cite  craint 
jour  qu'il  devra  vaincre  lui-meme  les  dif- 
ltes,  qui  ont  defie  les  efforts  conjoints  des 
gades    de    Montreal,    Toronto,    Ottawa  et  au- 

villes.  On  peut  dire  que  les  grandes  cites  et 
is  d'Ottawa  reuferment  des  quartiers  ou  les  eta- 
sements  de  commerce,  construits  en  brique 
en  pierre,  sont  entoures  d'autres  constructions 
jque  toutes  en  bois.  Les  maisons  de  commer- 
t  d'habitation  des  petites  villes  et  villages  sont 
eralement  en  bois. 

Dans  les  quartiers  d'affaires  encombres  des 
tides  villes,  les  plus  recents  etablissements  sont 
nairement  bien  construits,  'mais  generalement 
)    hauts     pour  etre  avantageusement  proteges 

les  services  d'eau,  quand  survient  une  confla- 
:ion.  Les  anciens  edifices  sont  mal  proteges 
tre  le  feu,  car  tous  sont  en  planche  ou  madrier. 
sieurs  ont  une  grande  surface  de  planchers,  ce 
favorise  la  marche  du  feu.  On  trouve  ca  et 
armi  les  bonnes  et  les  pauvres  constructions  des 
lures  impossibles  a  reparer,  qui  sont  un  danger 
stant  pour  les  habitations  voisines.  Les  plan- 
rs  de  la  plupart  des  edifices  sont  perces  de  nom- 
ises  ouvertures  non  protegees,  escaliers,  as- 
seurs,  claires-voies.  On  permet  de  percer  des 
litres  d'une  maison  en  face  de  semblables  ouver- 
;s  d'une  "maison  voisine  sans  protection,  pour 
inuer  le  danger.  A  l'exterieur  de  plusieurs  mai- 

13,  on  ajoute  de  grandes  corniches  en  bois  coit- 
us   de  metal,  des  domes  inutiles,  des  toits  en 
isarde  et  d'autres  ornements  combustibles,  qui 
la'uisent    entierement    la    valeur  protectrice  des 
mps  de  brique  ou  de  pierre. 
I  On  trouve  invariablement  une  zone  de  pauvres 
-i  ructions     en    dehors  des  quartiers  d'affaires, 
d  bornes  municipales  sont  reculees  de  temps  a 
1  ;    il  s'ensuit  que  de  miserables  constructions 
Brouvent  ainsi  dans  l'enceinte  des  villes,  et  sont 
i«l ;  tard  un  danger  pour  les  edifices  eriges  a  proxi- 
Qp.    Cette     zone     exterieure  renferme  generale- 
njit    les     maisons  d'habitation  qui  sont  souvent 
'itjes  a  proximite  les  unes  des  autres  et  la  plupart 
ilitemps  en  bois  ou  revetues  de  brique.     Les  ma- 
&  lux  sont  de  qualite  tres  inferieure,  car  de  telles 
cdstructions  sont  ordinairement  destinees  a  etre 
mdues  pour  fins  de  speculation. 


Plus  loin  encore  il  existe  des  centaines  d'em- 
placements  suburbains  couverts  de  maisons,  entie- 
rement en  bois.  Chaque  constructeur  n'a  suivi 
d 'autre  loi  que  la  sienne.  Les  agents  d'mimeubles, 
ne  cherchant  que  leurs  profits,  ont  subdivise^cha- 
que  acre  en  autant  de  parcelles  que  possible,  de  la 
encombrement.  Ces  subdivisions  manquent  tota- 
lement  de  ce  qui  est  de  nature  a  retarder  la  propa- 
gation du  feu,  et  ne  recoivent  que  peu  ou  point  de 
protection  des  pompiers.  Elles  constituent  une 
sorte  d'independance  par  elles-memes  et  un  danger 
pour  les  villes  adjacentes.  Un  feu  qui  eclate  en 
pareilles  localites,  active  par  un  grand  vent,  est  dif- 
ficile, a  maitriser.  II  s'ensuit  que  de  tels  feux  ne 
s'arretent  que  lorsqu'ils  ont  detruit  totu  ce  qui  etait 
combustible,  a  moins  d'etre  paralyses  par  un  obsta- 
cle naturel.  riviere,  pare,  terrain  vacant.  L'experien- 
ce  d'un  grand  nombre  de  petits  centres  d'habita- 
tion justifie  et  demande  une  legislation,  qui  aura 
pour  but  de  reglementer  toutes  les  formes  de  cons- 
truction en  dehors  des  quartiers  municipaux  pro- 
teges par  le  service  des  pompiers.  Une  telle  me- 
sure  ne  serait  pas  seulement  salutaire  pour  le  cen- 
tre de  la  population  lui-meme,  mais  concernerait  es- 
sentiellement  l'extension  de  la  cite  ou  de  la  ville 
a  laquelle  un  tel  centre  est  adjacent. 


EMPECHONS  LES  FEUX  —  SU1VONS  LES 
REGLES  SUIVANTES 


(1)  Allumettes.  —  Assurons-nous  que  notre 
allumette  est  eteinte.  Etouffons-en  le  feu  avant  de 
la  jeter. 

(2)  Tabac.  —  Jetous  les  cendres  de  pipe,  les 
bouts  de  cigares  ou  de  cigarettes  dans  la  poussiere 
du  chemin  et  foulons-les  au  pied  avant  de  les  aban- 
donner.  Xe  les  jetons  pas  dans  les  branches, 
sur  des  feuilles  ou  des  matieres  inflammables. 

(3)  Au  campement.  —  Faisons  un  petit  feu 
dans  un  endroit  decouvert  et  non  contre  un  arbre, 
une  bille  ou  pres  de  broussailles.  Enlevons  toutes 
les  matieres  inflammables  a  proximitt'v 

(4)  Avant  de  partir.  —  Ne  quittons  jamais  un 
feu  de  campement  meme  pour  un  instant,  sans 
l'arroser  d'eau  et  le  couvrir  de  terre. 

(5)  Feu  de  joie.  —  N'allumons  jamais  un  feu 
de  joie  lorsqu'il  vente  ou  s'il  y  a  danger  qu'il  nous 
echappe,  et  ne  le  faisons  pas  trop  grand. 

(6)  Combattre  un  feu.  —  Si  nous  apercevons 
un  feu,  tachons  de  l'eteindre,  et  lorsque  la  chose 
est  impossible,  appelons  immediatement  le  garde- 
incendie  le  plus  rapproche. 

Les  regies  qui  precedent,  preparees  par  le  ser- 
vice des  forets  des  Etats-Unis,  s'appliquent  aussi 
au  Canada.  En  les  observant  nous  eviterons  les 
grandes  pertes  causees  chaque  annee  par  le  feu. 
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FAITES  TOURNER  LA  ROUE  DE  LA  PROSPERITE 

Dans  nos  manufactures,  vous  n'entendez  que  le  bruit  des 
machines. 

La  f umee  en  spirales  de  nos  f  onderies  et  de  nos  moulins. 
Dans  les  champs  les  machines  a  battre  sont  en  pleine  ac- 
tivite.  ■' ":':     ^  '**"*  '  ";V 

Dans  toute  Fet endue  du  Canada,  Factivite  de  la  produc- 
tion et  de  la  distribution  est  intense. 
II  y  a  demande  pour  tout  ce  que  nous  produisons. 
II  existe  un  marche  pour  not  re  production  agricole. 
La  roue  de  la  prosperite  tourne. 
Mais  elle  ne  tourne  pas  toute  seule. 
II  f  aut  que  nous  -  Vous  et  Moi  -  aidions  a  la  f  aire  tourner. 
La  force  motrice  qui  fera  tourner  la  roue  de  la  Prospe- 
rite, cest  FEmprunt  de  la  Victoire. 
II  nous  conservera  le  marche  de  Fetranger  pour  le  sur- 
plus des  produits  de  Fagriculture  et  de  Findustrie. 
II  nous  aidera  a  f  inancer  nos  entreprises  et  nos  depenses 
nationales.  f  Jf 

Imaginez-vous  les  consequences  d'un  ralentissement  ou 
d'un  arret  de  la  Roue  de  la   Prosperite? 
II  en  resulterait  le  chomage  de  Fagriculture  et  de  Fin- 
dustrie. 

II  en  resulterait  des  pertes  pour  nous,  pour  vous,  pour 
tous. 
Travaillez  done  au  succes  de  FEmprunt  de  la  Victoire. 

//  n' existe  qu'un  moyen  de  continuer  a  faire  tourner  la  Roue  de  la 

Prosperite,  cyest  dy 

ACHETER  DES 

OBLIGATIONS  DE  LA  VICTOIRE 


Publie  sous  les  auspices  du  Ministre  des  Finances 

du  Canada  par  le  Comit6  Canadien  de  l'Emprunt 

de  la  Victoire. 


En   ecrivant   aux   annpnecurs,  mentionnez  "L«   Prix   Courant",  a.v.p, 
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Rapport  general  des  affaires  de  la  Banque  Molsons,  au  30  septembre,  1919, 
tel  qu'expose  a  la  soixante-quatrieme  assemblee  annuelle  des  actionnaires. 


PASSIF 

Capital  payg $4,000,000.00 

Fonds  de  reserve 5,000,000.00 

Compte  des  profits  et  pertes.         275,435.66 

156eme  dividcndc   trimestriel 

a,  12  %  par  annee 120,000.00 

Dividendes  non  payes 2,371.20 

Billets  de  banqne  en  circula- 
tion        7,115,344.00 

Talance  due  au  Gouvernement 

du  Dominion 12.423.185.0S 

Depots  ne  porl  ant  pas  interet.    11,830,422.05 
Depots  portant  inlcret,  y  rom- 

pris   1 'interet    accru   a   la 

date  du  rapport 51,689,483.48 

Balances  dues  a  d'autres  ban- 

ques  en  Canada 484,775  or 

Balances  dues  aux  banques  et 
correspondants  de  banques 
dans  [e  Royaume-UnJ  et  les 

pays  Strangers 1,375.206.47 

Acceptations  d'aprgs  lcs  lettres 

decrfidlt 5,039.92 

Obligations    non    Indues    ci- 

haut 200,939.",;-) 


S9.275.435  06 


85,237,666.82 
894,513,102.48 


COMPTE   PES   PROFITS    ET   PERTES 

Balance  au  credit  du  compte  des  profits  et 

pertes   au   30  septembre    1918    $     218,029.41 

Trofits  nets  pour  l'ann€e,  deduction  faite  des 
dSpenses  d'administratlon,  reserve  pour 
l'intfr6t  accru  sur  les  depots,  Gehanges,  et 

iiliris  avoir  pOUTVU  aux  detles  mauxaises 

et  douteuses 818,802.25 

I     1.000.S31.00 

Oecl  a  i"i''  approprifi  comme  suit: 

L53i me  di\  idende  au  laux  de   II   p.C $       J  10. 000  (If) 

15<t   me  dividcndc  au  taux  de  12  p.C 120,000  00 

J553me  dividend.)  au  taux  de  12  p.C 120,000-00 

156civo  dividcndc  au  laux  de  12  p.C 120,000.00 

Contribution  an  fonds  de  pension  des  ofTiciers  21.396  oo 

lends  Patriotique  et  de  Secours 15,000  00 

i')i-  i  ia  h  du  iiouvmiiMi  'in    federal 85,000.00 

Rgserves  pour  depreciation  d'obligations.  .  .  .  200.000.00 

S      7'.)l,3'.io.oo 
Laissanl  au  credit  du  compte  des  profits  et 

pertes  au  30  septembre  1919 275.  13,">  66 

S    1.066, S3 1.66 


WM.  MOLSON  MACIMIEUSOX,  President. 


ACTIF 

Monnaie     cou- 

rante $    556,519.21 

Billets  du  Do- 
minion        5,298,589.50 

35,855,108.71 

Depots  dans  les  reserves  cen- 
trales de  I 'or 2,500,000.00 

Depot  au  gouvernement  cana- 
dien  pour  assurer  la  circula- 
tion des  billets 231.000.00 

Tiillels  d'autres  banques 595,450.70 

Cheques  sur  d'autres  banque;      4,346,475.77 

Balances  dues  par  d'autres 
banques  en  Canada     54,957.55 

Balances  dues  par  des  banques 

et  des  correspondants  de 
banques  ailleurs  qu'en  Ca- 
nada         2,100,679.77 

Valeurs    du     Dominion    et    du 

gouvernement      provincial, 

n'excc'danl      pas     la     valeur 

du   march  '  13,562,072.01 

Valeurs  munici  pales  canadien- 

nes  ei  valeurs  nubliques  an- 

glaises    Gtrangeres  el   colo- 

niales,  autres  que  les  cana- 

diennes  9,781.573. 45 

Obligations  de  cliemins  de  fer 

ei     am  res,    deb  ml  ures    et 

Btocks    n'oxcfidanl     pas    la 

valeur  du  niarcli  '  1,054,532.70 

lYcis  a  deiuande  el  i  C  llirl  'I ■'■- 
lai  n'exccdanl  pas  trente 
jours,  hi  c  lanada,  sur  obli- 
gations, debentures  el 
stocks  7,618.187.67 


147,706,038  33 


Autres  prets  el  escomptes cou- 

rants  en  < '  mad  i   i  moins  le 

-il.iis   de   I  interet) 43,848,428.82 

Obligations  de  clients  d'apres 

les  lettres  de  credit  par  con- 
tra!      5,939.92 

Immeubles    autres  que  les  lo 

eaux  de  la  banque 103, 10  I  97 

Dettes  arrierees,  estimation 
des  pertis  auxquelles  on  a 
POUH  u      . 17,599.  13 

Loeaux  de  la  banque  au  coflt 

d'ercclion.  moins  lea  ilepre- 

Ciations. . 2.525.000.00 

Ilypotlieques  sur  les  immeu- 
bles vendus  par  la  banque  8,351  86 

Autre  actif  non  compris  dans 

ce  rapport 298,279.45 


16.S07.064.15 

S"1.513.U1  '    I  ■ 

EDWARD  C.  PRATT.   Gerant  General. 


RAPPORT    PES    AIDITFURS 


Nous  avons  analyse  et  verifie  l'etat  de  la  caisse.  des  placements  et  des  valeurs  de  la  Banque  Molsons  au  bureau  principal 
a  Montreal,  le  30  septembre  dernier,  et  aussi  a  une  autre  date  tel  que  requis  par  I'Acte  lies  Banques,  et  nous  avons  a  di  IV-rentes 
Cpoques,  all  coins  de  1'anncc,  rontrolc  et  vcrilic  la  caisse  el  les  valeurs  detcnues  dans  d'autres  succursales  impoi'tanlcs  de  la  Banque 

Nous  avons  compare  les  rapports  certifies  de  toutes  les  succursales  avec  les  entrees  dans  les  livres  du  bureau  principal  de 
la  banque  le  30  septembre  1919,  el  nous  avons  trouvc  qu'ils  conconlent  entrc  eux.  et  toutes  les  transactions  qui  ont  etc  sou- 
mises  a  notrc  examen  ont  etc  faites,  a  not  re  avis,  dans  les  limit  rs  des  poUVOirS  de  la  Banque. 

Nous  avons  obtenu  tons  les  renscignenicnls  et  tonics  les  explications  que  nous  avons  demandes  et  nous  ccrtifions  que  ,  dans 
notrc  opinion,  le  rapport,  ci-dessus  est  r£dig€  de  lacon  a  fournir  mi  ctat  veridiquc  et  correct  des  operations  de  la  Banque  au  terine 
de  son  annee  (inanciere.  le  30  septembre  1919,  au  meilleui'  de  notrc  information  et  des  explications  qui  nous  ont  etc  donne.es  et 
telles  que  inontrees  dans  les  livres  de  la  Banque. 

(Sign6)     GEORGE  CREAK,  tEMUEL  CUSHING,  CHAS.  A.  HODGSON',  Auditeurs. 
Montreal,  le  18  octobre,  1919.  Comptables  lieeneies. 


Dans  son  discours  aux  actionnaires  le  president,  M.  William  Molson  Macpberson,  attire  particuliere- 
ment  l'attention  sur  le  fait  que  lcs  profits  oni  exceae"  de  plus  de  $100,000.00  ceux  d'aucune  autre  annee 
depuis  la  longue  existence  de  la  banque. 

Poursuivant  sa  politique  d 'expansion  soigneueement  controlee,  quo  ia  guerre  avait  interrompue,  19  suc- 
cursales et  sous-agences  ont  ete  6tablies  au  cours  oV  1'annee. 

Deux  nouveaux  directeurs,  MM.  J.  \V.  Ross  et  J.  M.  Mclntyre  ont  ete  nommes  par  le  Bureau,  durant 
1'annee  en  remplacement  de  M.  Ohamberljb,  retire,  et  de  feu  M.  Ceo.  E.  Drummond. 

Le  Bureau  actuel  a  etc  reelu  comine  suit;  W.  M.  Birks,  W.  A.  Black,  S.  H.  Ewiug,  Win.  Molson  Mar 
pherson,    J.  M.  Mclntyre,  F.  W.  Molson.  John  W.  Ross. 

A  une  reunion  subsequente  des  Directeurs,  M.  Win.  Molson  Macpberson  a  ete  reelu  president  et  M 
S.  II.  Ewing,    vice-president  pour  1'annee   courante. 


En    eenvant    aux    annonceura,   mentlonnez   "Le    Prix   Courant",   a.v.p. 
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Vol.  XXXII  —  N0« 


et 


n 


\A 


i 


\J\A 


La  saison  d'automne,  plus  qu< 
n'importe  quelle  autre,  est  le  boi 
temps  pour  peinturer. 

Nous  sollicitons  de  nouveau  votr 
patronage  sur  la  base  du  merit 
seulement. 

Nos  prcduits  ne  sont  pas  fai 
pour  etre  vendus  a  un  certai 
prix  rrais  d'apres  un  etalon  c 
qualite! 
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r  Si  c'esf  une  Dayton — elle  est  correcte. 


Division  des  balances,  International  Business  Machines  Company,  Limited.  Siege  social  et  fabrique:  300  Campbell 
Avenue,  Toronto.  Bureau  a  Montreal:  58  rue  Notre-Dame  Est.  Fabricants  aussi  des  Machines  a  calculer  Hollerith  et 
des    Enregistreurs   de   temps    International. 
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Le  CONTRE-FORT  est  la  fondation  meme  d'une  chaussure.  A 
moins  qu  il  ne  soit  fort  et  resistant;  vous  ae  pouvez  avoir  des 
chaussures  qui  conserveront  longtemps  leur  forme. 


CONTREFORTS  DE  CON  FIANCE 

NNETT 


TPAD£  MAff/f 


assurent  une  elegance  durable  et  le  plus  agreable  confort  a  toutes  les  chaussu- 
res. 

Vous  ne  devriez  vendre  a  vos  clients  que  des  chaussures  munies  du  CONTRE- 
FORT  BENNETT,  car  il  assure  leur  satisfaction  et  des  ventes  repetees  pour 
vous. 

Les  MANUFACTURERS  ne  devraient  employer  que  le  CONTRE-FORT  BEN- 
NETT pour  donner  a  leurs  chaussures  une  forme,  un  confort  et  une  duree  sor- 
tant  de  l'ordinaire. 


NNETT    LIMITED 


FABRICANTS    DE 

FOURNITURES 

POUR 

CHAUSSURES 

3HAMBLY  CANTON,  P.O. 
CANADA. 

BUREAU   DES   VENTE 

59  rue  St-Henri 
Montreal 

BUREAU    DONTARIO 

28  rue  King  Est 
Kitchener 


Faits  au   Canada   par   les   plus   importants   manufacturiers  de   fibre   a   chaussures   de 

I'Empire  Britannique. 


En    ecrivant    9ux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",    e.v  p 
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TENEZ-VOUS  AU  COURANT 


LE  detaillant  qui  obtient  le  plus  de  succes  en  ce  moment,  c'est 
celui  qui  se  tient  en  relations  continuelles  avec  toutes  ses  sour- 
ces d'approvisionnement.  II  sait  ce  qu'il  peut  avoir  avant  qu'il 
scit  trop  tard  pour  se  le  procurer,  de  sorte  qu'il  peut  tenir  ses  poin- 
tures  assorties  et  ecouler  son  stock  facilement.  II  peut  souvent 
faire  un  achat  avantageux  et  1 'ecouler  rapidement,  avant  que  son 
concurrent,  pas  aussi  bien  informe  que  lui,  s'apercoive  de  l'occa- 
sion  qu'il  a  manquee. 

Pour  aider  le  commerce  au  detail  a  se  tenir  au  courant  des  mode- 
les  que  nous  pouvons  livrer  immediatement,  nous  avons  inaugure 
le  Systeme  de  Catalogue  de  Stock  AHM.  Chaque  semaine,  ou 
plus  souvent  si  desire,  le  detaillant  peut  recevoir  de  la  succursale 
AHM  la  plus  rapprochee,  des  descriptions  et  des  illustrations  ex- 
actes,  avec  les  prix  courants,  de  s  lignes  qu'elle  peut  expedier  im- 
mediatement. Chaque  modele  porte  une  date  etampee,  de  sorte 
que  vous  savez  exactement  si  vous  pouvez  ou  non  le  recevoir.  Et 
a  moins  qu'un  modele  ne  soit  en  stock  en  quantite  suffisante  pour 
repondre  a  n'importe  quelle  demande  ordinaire,  il  n'en  sera  pas 
fait  mention  dans  ce  catalogue. 

Nous  sommes  certains  que  cette  methode  aidera  beaucoup  le  com- 
merce de  detail  a  se  tenir  au  courant  des  marchandises  que  nous 
pouvons  lui  fournir  immediatement.  Si  vous  ne  recevez  pas  regu- 
lierement  notre  Catalogue  de  Stock,  veuillez  vous  adresser  a 
notre  succursale  la  plus  rapprochee. 

AMES  HOLDEN  McCREADY 

LIMITED 
T.    H.    RIEDER,    president. 


a 


Cordonniers  de  la  Nation  " 


HALIFAX  ST.  JOHN  QUEBEC  MONTREAL  OTTAWA         TORONTO         LONDON         WINNIPEG 

REGINA         SASKATOON         CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Le  CONTRE-FORT  est  la  fondation  meme  d'une  chaussure.  A 
moins  qu  il  ne  soit  fort  et  resistant,  vous  ne  pouvez  avoir  des 
chaussures  qui  conserveront  longtemps  leur  forme. 


Les 


CONTREFORTS  DECONFIANCE 

NNETT 


TPAD£  MAR/f 


assurent  une  elegance  durable  et  le  plus  agreable  confort  a  toutes  les  chaussu- 
res. 

Vous  ne  devriez  vendre  a  vos  clients  que  des  chaussures  munies  du  CONTRE- 
FORT  BENNETT,  car  il  assure  leur  satisfaction  et  des  ventes  repetees  pour 
vous. 

Les  MANUFACTURERS  ne  devraient  employer  que  le  CONTRE-FORT  BEN- 
NETT pour  donner  a  leurs  chaussures  une  forme,  un  confort  et  une  duree  sor- 
tant  de  l'ordinaire. 


NNETT    LIMITED 


FABRICANTS   DE 

FOURNITURES 

POUR 

CHAUSSURES 

:hambly    canton,   p. c. 

CANADA. 
BUREAU        DES       VENTES 

59  rue  St-Henri 
Montreal 

BUREAU    D'ONTARIO 

28  rue  King  Est 
Kitchener 


Faits  au   Canada   par   les   plus   importants   manufacturiers   de  fibre   a   chaussures   de 

I'Empire  Britannique. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant".    e.v.p 
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TENEZ-VOOS  AU  COURANT 


LE  detaillant  qui  obtient  le  plus  de  succes  en  ce  moment,  c'est 
celui  qui  se  tient  en  relations  continuelles  avec  toutes  ses  sour- 
ces d'approvisionnement.  II  sait  ce  qu'il  peut  avoir  avant  qu'il 
scit  trop  tard  pour  se  le  procurer,  de  sorte  qu'il  peut  tenir  ses  poin- 
tures  assorties  et  ecouler  son  stock  facilement.  II  peut  souvent 
f  aire  un  achat  avantageux  et  l'e  cculer  rapidement,  avant  que  son 
concurrent,  pas  aussi  bien  informe  que  lui,  s'apercoive  de  l'occa- 
sion  qu'il  a  manquee. 

Pour  aider  le  commerce  au  detail  a  se  tenir  au  courant  des  modu- 
les que  nous  pouvons  livrer  immediatement,  nous  avons  inaugure 
le  Systeme  de  Catalogue  de  Stock  AHM.  Chaque  semaine,  ou 
plus  souvent  si  desire,  le  detaillant  peut  recevoir  de  la  succursale 
AHM  la  plus  rapprochee,  des  descriptions  et  des  illustrations  ex- 
actes,  avec  les  prix  courants,  de  s  lignes  qu'elle  peut  expedier  im- 
mediatement. Chaque  modele  porte  une  date  etampee,  de  sorte 
que  vous  savez  exactement  si  vous  pouvez  ou  non  le  recevoir.  Et 
a  moins  qu'un  modele  ne  soit  en  stock  en  quantite  suffisante  pour 
repondre  a  n'importe  quelle  demande  ordinaire,  il  n'en  sera  pas 
fait  mention  dans  ce  catalogue. 

Nous  sommes  certains  que  cette  methode  aidera  beaucoup  le  com- 
merce de  detail  a  se  tenir  au  courant  des  marchandises  que  nous 
pouvons  lui  fournir  immediatement.  Si  vous  ne  recevez  pas  regu- 
lierement  notre  Catalogue  de  Stock,  veuillez  vous  adresser  a 
notre  succursale  la  plus  rapprochee. 

AMES  HOLDEN  McCREADY 

LIMITED 
T.    H.    RIEDER,    president. 


"  Cordonniers  de  la  Nation 


ft 


IALIPAX  ST.  JOHN  QUEBEC  MONTREAL  OTTAWA         TORONTO         LONDON         WINNIPEG 

REGINA         SASKATOON         CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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QU'EST-CE   QUE   VAUT 

UN  CLIENT  ? 


L'ACTIF  le  plus  profitable  que 
tout  detaillant  puisse  avoir  est 
le  commerce  regulier  et  qui 
vient  a  son  magasin  d'annee 
en  annee,  sans  exiger  un  effort  special 
ou  une  depense  supplemental  de  la 
part  du  detaillant.  Les  clients  qui 
font  cela  representent  le  pain  et  le 
beurre  quotidiens  du  commerce  de  de- 
tail ou  de  tout  autre  commerce  legiti- 
me. Aussi  etrange  que  cela  pusse  pa- 
raitre,  il  y  a  cependant  des  detaillants 
qui  negligent  d'apprecier  ce  fait  et 
qui  laissent  sortir  une  cliente  mecon- 
tente  de  leur  magasin  sans  meme  s'en 
preoccuper.  "Oh,  bien",  disent-ils  avec 
un  haussement  d'epaule  "qu'elle  aille 
done  ailleurs,  elle  ne  sait  pas  ce  qu'el- 
le veut". 

Maintenant,  il  arrive  que  quand  une 
cliente  mecontente  sort  du  magasin 
de  cette  maniere,  beaucoup  de  ventes 
s'en  vont  avec  elle.  Voyons  si  nous 
pouvons  arriver  a  estimer  d'une  facon 
exacte  quel  montant  le  marchand  perd 
ainsi.  Autrement  dit,  "combien  vaut 
une  cliente  ?" 

Supposons — 

que  vous  voulez  vendre  votre  com- 
merce, ceder  votre  commerce  a  un 
autre  et  en  retirer  le  prix!  Cela  peut 
sembler  une  longue  digression  a  no- 
tre  sujet,  mais  je  ne  puis  m'en  empe- 
cher.  Voici  ce  que  nous  allons  sup- 
poser: 

Vous  etes  sur  le  point  de  vous  reti- 
rer, dis-je,  et  un  acheteur  se  presente 
pour  votre  commerce.  Vous  exami- 
nez  l'aotif  ensemble:  Stock,  tant  ; 
garnitures,  tant;  comptes  a  recevoir, 
tant.  Peut-etre  etes-vous  proprietaire 
de  la  batisse  dans  laquelle  le  maga- 
sin est  situe  et  vous  ajoutez  en  con- 
sequence un  bon  prix.  Vous  sous- 
trayez  le  total  des  comptes  et  des  fac- 
tures  a  payer  et  vous  arrivez  ainsi 
tres  rapidement  a  quoi?  la  valeur  du 
commerce?  Non,  pas  du  tout.  Loin 
de  la.  Vous  en  etes  arrive  a  une  eva- 
luation assez  raisonnable  du  maga- 
sin, sans  aucun  doute,  mais  la  valeur 
du  commerce  est  quelque  chose  de 
plus. 

Le  nouvel  occupant  va  recevoir  un 
gros  lot  en  outre  d'un  magasin  bien 
rempli  de  stock  et  d'une  balance  de 
comptes.  Vous-  allez  lui  laisser  beau- 
coup  d'autres  choses.  II  va  recevoir 
et  vous  allez  lui  laisser  en  partant  le 


resultat  de  vos  annees  d'efforts  dans 
la  localite;  de  la  reputation  que  vous 
y  avez  edifiee,  et  l'habitude  que  le  pu- 
blic a  acquise  de  faire  des  affaires 
avec  votre  magasin.  En  d'autres  ter- 
mes,  il  va  recevoir  la  clientele  de  vo- 
tre commerce  —  la  certitude  pratique 
que  les  clients  reguliers  continueront 
a  faire  des  affaires  avec  le  magasin. 
C'est  la  que  la  valeur  des  clients  in- 
tervient. 

Maintenant,  la  clientele  est  entie- 
rement  intangible.  Mais  ce  n'est  pas 
le  moins  reel  de  tous  les  comptes.  II 
est  vrai  que  vous  ne  pouvez  placer 
une  mesure  sur  cette  clientele  et  en 
determiner  la  grandeur,  pas  plus  que 
vous  ne'  pouvez  mesurer  l'effet  de 
l'audition  d'un  sermon  ou  d'un  opera. 
Mais  c'est  juste  la  meme  chose,  et  il 
en  resulte  avec  tant  de  certitude  des 
augmentations  de  revenus  qu'il  est 
d'usage  d'exiger  un  paiement  pour  cet- 
te clientele.  Et  chaque  client  qui  est 
perdu  diminue  la  valeur  de  la  clien- 
tele, de  meme  que  chaque  client 
nouveau  l'augmente.  En  matiere  de 
faits,  la  clientele  n'est  rien  au  sens 
propre  du  mot,  mais  c'est  1'attitude 
des  clients  envers  le  magasin  qui  a 
de  la  valeur. 

Qu'est-ce  que  vaut   une  clientele  ? 

Les  comptables  et  les  financiers  ont 
fait  une  etude  tres  serieuse  de  la 
clientele  dans  le  but  de  trouver  cer- 
taines  methodes  pour  determiner 
sa  valeur.  Ces  hommes  n'ont  pas 
l'habitude  de  considerer  des  va- 
leurs  sentimentales  et  ils  per- 
dent  tres  rarement  du  temps  et 
des  efforts  pour  des  choses  qui  ne 
leur  paraissent  pas  devoir  resulter  en 
profits  nets.  Plusieurs  livres  tres  ha- 
biles  et  tres  scientifiques  ont  ete  ecrits 
sur  revaluation  de  la  clientele  et  en- 
core qu'ils  ne  se  rallient  pas  tous  aux 
memes  methodes,  ils  sont  tous  d'ac- 
cord  sur  le  point  que  la  clientele  est 
l'actif  le  plus  important  qu'un  com- 
merce puisse  avoir.  II  est  generale- 
ment  admis  d'ailleurs  que  dans  un 
commerce  de  detail  qui  est  ferme- 
ment  etabli,  la  clientele  vaut  quand 
on  achete  au  moins  5  ans  de  profits 
nets  moyens. 

Ce  qui  signifle,  en  peu  de  mots,  que 
quand  vous  perdez  un  client  regulier 
5  annees  de  profits  s'en  vont  avez  lui. 
Pour  illustrer  a  combien  peuvent  s'e- 
valuer  parfois  les  clients  reguliers, 
laissez-moi  citer  un  exemple   qui  n'a 


rien  a  faire  avec  le  commerce  de  la 
chaussure,  mais  qui  ne  differe  pas 
d'un  iota  dans  le  principe  essentiel. 
II  y  a  quelque  quinze  ans,  le  proprie- 
taire d'une  certaine  preparation  me- 
dicale  largement  annoncee  mourut  et 
laissa  son  commerce  a  sa  veuve.  Elle 
etait  assez  agee  et  n'avait  nullement 
l'intention  de  s'occuper  d'autre  chose 
que  de  son  menage.  La  publicite  fut 
done  arretee,  tous  les  voyageurs  fu- 
rent  remercies,  et  ce  commerce  fut 
voue  a  mourir  de  sa  mort  naturelle, 
sans  la  moindre  attention  pour  rem- 
plir  les  ordres  qui  venaient  sans  etre 
sollicites. 

La  maison  ne  possedait  aucun  actif 
physique  de  quelque  ordre  que  ce  soit, 
si  non  quelques  meubles  de  bureau 
et  la  formule  du  remede.  II  n'y  avait 
jamais  eu  d'usine.  Les  marchandises 
etaient  manufacturers  par  des  chi- 
mistes  en  gros  du  dehors,  et  la  plus 
grand  e  partie  etait  expediee  directe- 
ment  aux  pharmaciens  detaillants.  Le 
prix  du  remede  au  public  etait  de  5c, 
10c  et  25c,  de  sorte  qu'il  etait  neces- 
saire  de  faire  un  volume  d'affaires 
considerable   pour   realiser   un   profit. 

II  y  a  trois  ans,  je  vis  le  bilan  an- 
nuel de  cette  maison.  Pendant  plus 
de  dix  ans,  pas  une  ligne  de  publicite 
n'avait  ete  faite,  pas  un  voyageur 
n'avait  ete  sur  la  route,  pas  un  seul 
detaillant  ou  marchand  de  gros  n'a- 
vait ete  sollicite.  Et  cependant,  les 
profits  nets  de  la  compagnie  pour 
l'annee  etaient  bien  au-dessus  de  $30,- 
000. 

Qu'est-ce  qui  avait  fait  ce  profit  ? 
La  clientele.  Les  clients  reguliers. 
Ceux  qui  avaient  essaye  le  remede 
l'avaient  trouve  efficace  et  l'avaient 
dit  a  leurs  amis.  Lentement  et  sure- 
ment  le  commerce  s'eteignait,  mais 
l'armee  des  clients  reguliers  etait  en- 
core assez  considerable  pour  realiser 
des  profits  de  $30,000  sans  qu'on  ait 
meme  sollicite  un  achat  de  5c. 

Un  an  plus  tard  on  offrait  a  la  veu- 
ve $250,000  en  argent  pour  son  com- 
merce, soit  $50  pour  les  meubles  de 
bureau  et  $249,950  pour  la  valeur  des 
clients  reguliers. 

C'est  un  exemple  sortant  de  l'ordi- 
naire,  c'est  evident.  Mais  ne  soyez 
pas  trop  prompt  a  conclure  qu'ils  ne 
se  rattache  pas  au  commerce  de  la 
chaussure  au  detail.  La  meme  chose 
se  produit  chaque  jour  dans  votre 
magasin  sur  une  petite  echelle. 


AMES  HOLDEN  McCREADY 


HALIFAX 


LIMITED 
T.    H.    RIEDER,    president. 

*'  Cordonniers  de  la  Nation  " 

ST.  JOHN  QUEBEC  MONTREAL  OTTAWA         TORONTO         LONDON         WINNIPEG 

REGINA         SASKATOON         CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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PRENEZ  VOTRE  PART  DU  G0MMECE  DE  NOEL, 

CETTE  AliNEE 

A  l'occasion  de  Noel,  beaucoup  d'argent  sera  depense  cette 
annee  —  beaucoup  de  profits  seront  faits.  Mais  combien  de  ces 
profits  iront  au  marchand  de  chaussures? 

La  part  de  ces  profits  qui  ira  au  marchand  de  chaussures  de- 
pendra  en  grande  partie  de  l'eff ort  qu'il  fera  pour  l'avoir.  Plu- 
sieurs  de  vos  clients  se  demandent  actuellement:  "Quel  cadeau 
vais-je  donner  a  Un  Tel?".  Parlez-leur  des  avantages  qu'il  y  a  a 
donner  des  chaussures  comme  etrennes. 

Faites-leur  remarquer  que  des  chaussures  sont  un  cadeau  qui 
sera  doublement  apprecie  —  pour  le  plaisir  qu'elles  donnent  et 
pour  leur  utilite.  Mettez  en  evidence  dans  vos  vitrines  les  lignes 
les  mieux  appropriees  pour  cadeaux,  et  attirez  l'attention  sur  elles 
au  moyen  d'une  ou  deux  jolies  pancartes. 

Tachez  que  vos  vitrines  repondent  au  probleme  que  doit  re- 
soudre  presque  tout  le  monde:  "Que  vais-je  acheter  pour...?"  Eta- 
lez  des  chaussures  pour  le  bebe,  la  jeune  fille  qui  va  scuvent  en 
soiree,  sans  oublier  la  grand'maman.  Si  vous  vendez  des  bas, 
n'ouhliez  pas  de  les  mettre  en  etalage,  avec  vos  boucles  et  vos  or- 
nements  de  souliers. 

Un  petit  effort  de  votre  part  en  ce  sens  se  traduira  par  des 
profits  supplementaires  avec  votre  commerce  a  l'occasion  de 
Noel.  Nombre  de  gens  ne  pensent  pas  aux  chaussures  comme  ca- 
deau tres  approprie.  Faites-leur  penser  a  donner  ce  cadeau  uti- 
le. Beaucoup  de  gens  encore  sont  sous  l'impression  qu'il  est  dif- 
ficile d'avoir  une  chaussure  d'un  bon  ajustement.  Dites-leur  que 
ce  n'est  pas  un  probleme  difficile  a  resoudre  chez  vous. 

Une  bonne  partie  de  cet  argent  supplementaire  depense  a 
Noel  vous  appartient  de  droit.  Voyez  a  l'avoir. 


AHvl 


AMES  HOLDEN  McCREADY 

LIMITED 
T.    H.    RIF.DER,    president. 

"  Cordonniers  de  la  Nation  " 

OJFAX  ST.  JOHN  QUEBEC  MONTREAL  OTTAWA         TORONTO         LONDON         WINNIPEG 

REGINA         SASKATOON         CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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"PANTHER" 


DES  Semelles  Panther  en  composition 
garanties  sont  faites  d'apres  une 
combinaison  secrete  d'ingredients.  Ce 
sent  des  semelles  qui  durent  plus  long- 
temps  que  celles  faites  du  meilleur  cuir. 

Les  piqures  des  Semelles  Panther  en 
composition  garanties  ne  se  defont  ja- 
mais. 

Les  talons  Panther  sont  dignes  d'aller  de 
pair  avec  les  Semelles  en  composition. 

Panther  Rubber  Co 

LIMITED 

Sherbrooke,  Que. 


PANTHER 
TREAD 

g ^ANTHER  RUBBE R  Co^Q 
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Une    Marque 
Distinctive 


Pour  l'ouvrier,  l'employe,  comme  pour  le  commercant,  l'industriel  ou  le 
rentier  et  leur  f amille,  la  chaussure  de  la  marque  YAMASKA  est  un  article  qui 
se  distingue  des  autres  et  qu'il  reconnait  a  premiere  vue  tant  par  la  forme  que 
par  le  confort  et  la  solidite  qu'il  a  deja  ete  a  meme  d'apprecier. 

La  chaussure  Yamaska  fait  sa  marque  dans  les  families,  elle  est  connue  a 
l'egal  d'un  produit  d'epicerie  renomme,  et  c'est  risquer  de  perdre  une  clientele 
que  d'essayer  d'y  substituer  une  chaussure  dite  "  toute  aussi  bonne.  " 

Le  pourquoi  de  cet  attachement  au  produit  de  notre  manufacture  est  facile 
a  expliquer.  Depuis  plus  d'un  demi-siecle,  nous  nous  ef  forcons,  au  sein  meme  de 
la  Province  de  Quebec,  de  fabriquer  une  chaussure  qui  soit  perfectionnee  con- 
tinuellement  et  qui  reponde  aux  gouts  et  besoins  de  la  population  de  notre  Pro- 
vince.   II  ne  faut  pas  chercher  ailleurs  le  secret  du  succes  de  la 

CHAUSSURE  YAMASKA 


Manufacturee  par 


LaCieJ.A.&lH.COTE 

St-Hyacinthe,  P.  Q. 
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CE  QUE  LES  AUTRES  MARCHANDS  PENSENT  DES 

SEMELLES  NEOLIN 


THOMAS  SCARFE 

Reparations  de  chaussures  fines. 

Halifax,  N.E.,  26  fevrier  1919. 
54  Cobourg  Road. 
MM.  Goodyear  Tire  &  Rubber  Co., 

of  Canada,  Limited,  Toronto,  Ont. 
Messieurs, 

Ces  deux  ou  trois  dernieres  annees,  j'ai  suivi  avec 
interet  les  progres  faits  par  les  Semelles  Neolin.  J'ai 
egalement  employe  certaines  semelles  en  fibre  que 
leurs  fabricants  pretendaient  aussi  bonnes  que  les 
Neolin.  Finalement,  je  decidai  de  faire  une  compa- 
raison. 

J'aime  mieux  coudre  la  Neolin  que  les  semelles 
en  fibre  ou  en  cuir,  vu  que  je  puis  mieux  tendre  mon 
fil  et  faire  mes  piqures  plus  serrees.  La  Neolin  est  fa- 
cile a  couper  et  le  bord  se  fait  bien  droit. 

Quant  a  la  demande  de  la  part  du  public,  je  me 
suis  convaincu  hors  de  tout  doute  que  la  Neolin  est  la 
semelle  que  Ton  acceptera  de  preference  a  n'importe 
quelle  autre.  Par  suite,  j'ai  constate  qu'il  etait  de  mon 
interet  de  prendre  en  stock  la  Neolin  et  de  l'offrir  a 
ma  clientele,  me  rendant  compte  que  je  lui  donne  une 
valeur  qui  m'assure  des  clients  reguliers  et  satisfaits. 
J'espere  que  oette  lettre  va  vous  interesser. 
Votre  tout  devoue, 

(Signe)       THOS.  SCARFE. 


Nombre  de  modeles  de  chaussures  sont  munis  des  semelles 

NEOLIN 


Supposons  que  vous  n'avez  qu'un  seul 
numero  de  semelle  de  cuir  sur  vos  ta- 
blettes.  Combien  de  vos  demandes  pour 
des  chaussures  avec  semelles  en  cuir 
pourriez-vous  remplir  avec  un  tel 
stock?  Cependant,  certains  marchands 
croient  qu'ils  peuvent  juger  de  la  va- 
leur des  semelles  Neolin  pour  les  ven- 
tes  apres  n'avoir  pris  en  stock  qu'une 


® 


forme  de  ces  semelles.  Naturellement, 
ils  ne  se  rendent  pas  compte  du  profit 
retire  de  la  demande  qui  existe  pour 
les  Semelles  Neolin. 

THE  GOODYEAR  TIRE  &  RUBBER 

CO.,  OF  CANADA,  LIMITED, 

Toronto,    Ont. 


Jflk 
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Que  cherchez-vous  ? 

Pouvons-nous  vous 

aider? 


DAOUST,  LALONDE  &  CIE,  Limitee,  tanneurs  ct  •manufacturiers  de  chaussures  s'occu- 
penl  du  commerce  domestique  et  de  l'exportation. 

Cette  compagnie  a  ete  etablie  en  1391,  et  depuis  lors,  son  commerce  s'est  etendu  par  tou- 
tes  les  parties  du  monde.  lis  sont  les  seuls  manufacturiers  au  Canada  possedant  leur  propre  tan- 
neries par  consequent,  vous  pouvez  compter  sur  eux  pour  la  livraison  des  cominandes. 

Cette  compagnie  a  deux  manufactures,  l'une  s'occupant  specialement  de  la  fabrication  de 
la  chaussure  de  luxe  a  trepointe  GOODYEAR  et  de  la  fabrication  TURN  et  McKAY,  pour  hommes 
et  pour  femmes,  et  l'autre  de  la  fabrication  de  la  chaussure  de  fatigue  a  chevilles  et  a  clous. 

La  chaussure  DALACO  est  au-dessus  de  toute  comparaison  pour  la  qualite  et  l'elegance. 
File  est  fabriquee  dans  une  usine  munie  des  machines  et  d'un  outillage  des  plus  modernes;  des 
materiaux  de  qualite  superieure  y  sont  aussi  employes.  Par  ces  faits  memes,  la  chaussure 
DALACO  peut  repondre  a  toutes  les  exigences  et  elle  se  vend  cependant  a  des  prix  a  la  portee  de 
toutes  les  bourses. 


d'autre. 


Faites   l'essai   d'une    paire   de   chaussures   DALACO   et  vous   n'en    voudrez   jamais  porter 


Daoust,  Lalonde  & 
Cie,  Limitee 

Manufacturiers  de   chaussures 
Tanneurs    et    Corroyeurs. 

TANNERIE: 
1704,    rue    Iberville 

BUREAU    et    MANUFACTURE: 
45  a  49,   Square   Victoria. 

MONTREAL, 

Canada. 
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C'EST  ONE  IDEE  DE  L'ARHEN  TEMPS 

que  de  croire  que  le  cirage  a  chaussures  ne  se  vend  pas  en  hiver.  Cela  n'arrive 
pas  avec  le 

CIRAGE     A     CHAUSSURES 

NVGGET 

Ce  cirage  se  vend  durant  toutes  les  saisons  de  l'annee.  II  conserve  le  cuir  sou- 
pie,  donne  un  poli  luisant,  resistant  et  rend  les  chaussures  impermeables.  II  est 
bon  egalement  pour  les  claques. 

Vous  pouvez  vous  en  procurer  durant  tout  l'hiver.    II  ne  gelera  pas. 

Donnez  votre  commande  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez-nous. 

THE  NUGGET  POLISH  CO.,  Limited, 

Toronto. 


Cuir  de  cote 

de  haute  qualite  de 


ROBSON 


Cote  chrome  de  couleurs  Cotes  vernis  chromes 

Cotes  Kip  Gun  Metal  Cotes  Kip  Box 

Cotes  Kip  Mats  Rennes  (couleurs  diverses) 

Grenele  Armee  Retan  Splits  Chrome  Ooze 


Echantillons  fournis  avec  plaisir 


THE  ROBSON  LEATHER  CO.,  Limited. 

OSHAWA,   Ont. 
Montreal  Quebec 
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II  n'est  pas  necessaire 


d'acheter  vos  chaussures  en  grande  quantite  pour  avoir 
les  meilleurs  resultats.  Vcus  n'avez  pas  a  risquer  de 
fortes  sommes  sur  de  gros  assortments  de  lignes  dont 
la  vente  est  incertaine. 


Fiez- 


vous  au 


Se 


rvice 


Robi 


mson 


II  vous  permet  de  tenir  des  stocks  COMPLETS  de 
TOUTES  les  categories  de  chaussures  sans  de  grosses 
reserves.  II  vous  permet  de  choisir  les  MEILLEURES 
lignes  sur  le  marche,  et  notre  immense  stock  rend  pos- 
sible non  seulement  l'execution  d'une  commande  com- 
plete et  une  livraison  prorr  pte,  mais  encore  il  vous  don- 
ne  un  gros  pouvoir  d'achat  qui  veut  dire  des  valeurs 
sans  e gales. 


Acheter  par  I' inter me diaire  de  Robinson  est  le  moyen 
stir  de  faire  un  commerce  profitable. 


James  Robinson 


Montreal 
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LE  SECRET  D'UNE  BONNE  CHAUSSURE 

SE  TROUVE  DANS  SON  CONTRE-FORT 


Le  Contre-fort  en  fibre,  fait  au  Canada  de  D.  &  P. 


Les  bonnes  chaussures  f  inissent  par  user,  mais  vous  ne  devriez 
pas  permettre  que  vos  chaussures  ne  durent  pas  plus  long- 
temps  que  leurs  contre-forts. 

Le  fait  que  les  contre-forts  D.  &  P.  ont  ete  constamment  emplo- 
yes par  les  manufacturiers  canadiens  de  chaussures  de  haute 
qualite  est  la  preuve  de  leur  qualite  recommandable. 
Vu  que  nous  prenons  un  soin  tout  particulier  a  nous  procurer 
du  materiel  de  la  meilleure  qualite  et  a  exiger  de  nos  ouvriers 
une  fabrication  impeccable,  nous  sommes  en  position  de  garan- 
tir  nos  produits. 

CONTRE-FORTS  EN  FIBRE,  CUIRS  A  TIGES,  CUIRS  A 

SEMELLES 

Nous  faisons  une  specialite  de  ces  produits.  Plusieurs  manu- 
facturiers comptent  sur  nous  depuis  des  annees  pour  leur  f  our- 
nis  ce  dont  ils  ont  besoin  pour  leur  fabrication. 
En  depit  de  Pincertitude  du  commerce  de  la  chaussure  et  du  cuir 
nous  avons  pu  quand  meme  faire  des  livraisons  satisfaisantes. 
C'est  done  dire  que  nous  pouvons  remplir  vos  commandes. 

DUCLOS  &  PAYAN 

Tannerie  et  Fabrique:   ST-HYACINTHE,  Que. 

Bureau  des  ventes  et  entrepot: 
224  RUE  LEMOINE,  MONTREAL. 

ED.  R.  LEWIS,  21  Scott  St.,  Toronto  RICHARD    FRERES,    Quebec. 

Agent  exclusif  des  ventes  pour  TOntario     Agents  vendeurs  pour  la  ville  de  Quebec. 
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LA  MEILLEURE 
SUR  LA  LISTE 


Le  principal  item  de  votre  ASSORTIMENT 
DE  CHAUSSURES  pour  1920  devrait  etre 
des 

WELTS    TETRAULT 

Vous  constaterez  que  ce  sont  les  chaussures 
qui  se  vendront  le  mieux. 

Le  choix  que  cette  ligne  de  chaussures  offre 
comprend  des  modeles,  un  ajustement,  une 
valeur  et  un  service  durable  qui  feront  l'ob- 
jet  des  plus  grands  eloges  de  la  part  d'une 
foule  d'acheteurs  de  chaussures  dans  tout 
le  pays. 

Et  chaque  paire  de  WELTS  TETRAULT 
donne  a  vos  clients  un  si  bon  service  que 
vous  pouvez  toujours  compter  sur  des  ven- 
tes  repetees. 

Faites  des  CHAUSSURES  TETRAULT 
votre  ligne  principale  pour  1920. 


La  Chaussure  Welt  qui  sert  de  modele  au  Canada 


Tetrault  Shoe  Manufacturing  Co.,  Limited 

Les  plus  grands  fabricants  de  chaussures  du  Canada  et  les  plus  grands 
exportateurs  de  chaussures  du  Canada. 

Paris,  France         MONTREAL         Londres,  Angleterre 
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CETTE  GRANDE  DOUBLE  PAGE  t^ 
ayant  coute  $10,000.00 

A  PARU  DANS  LE  "  SATURDAY  EVENING  POST  " 

du  15  novembre  pour  attirer  l'attention 

SUR  LA  SEMAINE  DE  DEMONSTRATION 

NATIONALE  DES  APPAREILS  DU  DR.  SCH0LL 

du  17  au  22  novembre  1919 


Cette  annonce,  la  plus  grande  et  la  plus  dispendieuse  de  tputes  celles  qui  ont 
ete  publiees  jusqu'ici  pour  cette  ligne  ou  une  ligne  similaire,  est  tout  simple- 
ment  le  point  culminant  de  la  campagne  de  publicite  nationale  faite  a  1'occa- 
sion  de  cette  semaine  de  demonstration.  Le  succes  de  cette  demonstration  a 
ete  extraordinaire  —  des  mil  Hers  de  marchands  ont  fait  des  demonstrations 
dans  leurs  magasins  durant  toute  la  semaine,  et  des  demandes  de  la  part  d'un 
grand  nombre  d'autres  marchands  qui  voulaient  y  prendre  part  ont  litterale- 
ment  af  f  lue  a  notre  bureau. 

Si  vous  n'avez  pas  pris  vos  arrangements  pour  avoir  un  pedicure  pratique,  vous 
y  gagneriez  a  vous  inscrire  ou  a  inscrire  un  employe  intelligent  pour  le  Cours 
Pratique  de  Pedicure  que  Ton  peut  suivre  chez  soi.  Ce  cours  est  donne  par  la 
American  School  of  Practipedics,  et  nous  avons  conclu  des  arrangements  pour 
vous  le  faire  suivre  gratis.  II  n'est  pas  trop  tard  pour  s'inscrire  et  avec  un  peu 
de  travail  vous  pourrez  completer  votre  cours  a  temps.  Meme  si  vous  ne  le 
terminez  pas,  ce  sera  encore  mieux  que  de  ne  pas  le  suivre  du  tout.  Ne  perdez 
pas  une  minute.    Envoyez  votre  inscription  AUJOURD'HUI  MEME! 


THE  SCH0LL  MFG.  CO. 


Les  plus  grands  fabricants  du  monde  de  specialties  pour  le 

confort  du  pied. 

112   Adelaide   St.   E.,   Toronto 
New-York  Chicago  Londres 
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THE  S/ITUROfiY  EVENING  POST 


For  tired,  aching  feet 

Di   s.1,,,11  ■  Pooi-fiun  ma  ihc  feci. 

HOW,     A    .imp"..  . 

appliance  worn  iniidc  the  >h.>c  that  di*- 

d  equilusci  the  w<  i| 
body.    Jt  aivei  a  >pfjnf>  lupp 
..(i  ii.  rvlicvci  tired,  ■"■  hing  icct.irjnipcd 
iut»,  jut!  wtah  arches;  and  prevent!  '"fl»i 
loot."  Di  Scho 
in  tizes  (or  men,  women  and  children. 

There  if*  Or,  St  lii,Hjppli»ncc  or  remedy 
(or  every  form  ot  foo<    r     , 

Sold  by  Shot  and  Detriment   Slorti  rvrrrwkn 


1}r.  ScholVs 
Demons  tra  tion 


THE  SATURDAY  EVENING  POST 

Find  out  this  week 
how  to  have  comfortable  feet 

Whatever  your  trouble  it  can  be  relieved 


I\-  J  mi  are  one  of  the  millions 
of  persons  who  are  suffering 
from  loot  troubles,  jou'll  be  in- 
terested in  the  week  of  Novem- 
ber 17-22! 

For  months  twrht  thousand  tAoe 
deafen  and  department  itares 
throughout  the  United  States  and 
Canada  have  been  making  special 
preparations  lor  this  week'      for 

months,  Dr.Wm.  M   5choll,'thc 

internationally  known  auihonts 
on  loot  troubles, has  been co-oper- 
ating with  these  dealers  in  pre- 
paring lor  this  one  week! 
Together, the)  have  been  work- 
ing to  make  it  mark  the  beginning 
ol  a  new  standard  ol  loot  comfort 
semtc-  a  Service  (or  all  who 
suffer  from  foot  troubles,  with 
the  character  of  a  specialist's 
help,  yet  available  to  the  mil- 
lions, a  service  that  should  seek 
lirst  to  relieve,  then  to  correct 
the  (ante  of  the  wrong  condition; 
— indeed,  a  new  standard  of  foot 
comfort  service. 


To  this  ideal  the  experience  of  a 
specialist's  life -time  has  been 
given;  to  it  the  community  inter- 
est of  twelve  thousand  merchants 
has  been  added. 

Today  a  nation  wide  organiza- 
tion is  ready! 

If  you  have  any  foot  trouble, go 
to  the  nearest  shoe  dealer  in  your 
town  that  carrier  Dr.Scholl'sFoor. 
Comfort  Appliances  and  Reme- 
dies. There  you  will  find  a  grad- 
uate Practipedist-  a  foot  expert 
trained  in  Dr.SchoU'l  methods— 
v.  ho  understands  sour  loot  trou- 
ble*. He  will  demonstrate  to  sou 
the  scientific  way  of  giving  them 
relief  and  correction.  As  always, 
this  demonstration  is  free. 

Find  out.  thti  meet,  while  shoe 
dealers  and  department  stores 
everywhere  arc  making  a  special 
effort  to  serve  you,  how  >ou  can 
have  comfortable  feet ' 


I  he  Scfaoll  Mfg.  Co,  213  W.  SchiHtr  St . 
Chlragw.  339  Broadway,  New*  York  Citv. 
and  1 1  2  Adelaide  St.,  F. .  Toronto.  Cinada 


We  eh  -cVoi>.  17th  to  22nd 


RELIEZ  VOIRE  MAGASIN  A  CETTE  PUBLICITEET 

RETIREZ-EN  DES  PROFITS 

Cette  publicity  veut  dire  une  superbe  occasion  pour  vous.  Profitez-en  oour  pousser  la  vente  des  aopareils  du  Dr 
Sertoli-  .Gr*?e.  a  la  Hrande  publicity  que  nous  faisons  actuellement,  la  vente  de  ces  aopareils  est  facile  et  vous  laisse 
Lin  su DstD nt ic I   pro* it. 

Si  vous  ne  vendez  pas  ces  appareils,  vous  pouvez  vous  les  procurer  immediatement.  Adressez-nous  le  couoon  ci 
lessous  et  nous  vous  ferons  narvenir  tous  les  renseignem  ents  dont  vous  oouvez  avoir  besoin  au  sujet  de  la' oroDo 
ition   que   nous  avons  a  vous  faire.    Ne   differez  pas.    Faites-nous  parvenir  le  coupon   le  olus  tot  oossible' 


GRATIS    ^ouPon  d°nnant  droit  a  de  la  matiere  publici- 
■■  taire. 


Cliches  pour  annonces  dans  les  journaux. 
|    Materiel    pour  etalages   de   vitrine. 
plaques  de  projection  avec  nom. 
Manuel 
'irculaires  imprimees. 


I« 


<f 


Veuillez   m'expedier   immediatement   I'item   de   gauche   que 
j'ai  marque  d'une  croix. 


Nom 


No  et  rue 

Ville Province 
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NA-VAR-LAC 

VERNIS  ET  APPRETS  CELLULOSE   POUR   CHAUSSU- 

RES,  TOUTES  LES  COULEURS  AU  CHOIX  DEPUIS  LE 

TON  UNI  JUSQU'AU  FINI  BRILLANT  FRANQAIS 

Specialties  NA-VAR-LAC  pour  Chaussures 

Vernis  email  blanc  pur  ou  gris  pour  chaussures 

en  canevas. 
Vernis-f iller  pour  premiere  couche. 
Dissolvant-nettoyeur. 
Vernis  email  pour  finis  brillants  f  rancais. 


Nos  finis  sont  resistants,  f lexibles,  ne  s'ecaillent  pas,  ne  craquent  pas  ni  ne 

perdent  leur  couleur. 

Livraison  prompte  —  Qualite  Garantie. 
Les  plus   bas  prix. 

FAITS  AU  CANADA 

Par  une  compagnie  essentiellement  canadienne 

NATIONAL  VARNISH  COMPANY  OF  CANADA 

Fabriques  et  laboratoires :  369  rue  Craig  ouest. 
Bureaux:  120  rue  St- Jacques,  MONTREAL 
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C'EST  LE  TEMPS 
DE  PLACER  VOS 
COMMANDES  DE 
CHAUSSURES 


En  depit  de  l'incertitude  du  marche,  nous  sommes  en  po- 
sition de  repondre  a  tous  vos  besoins  avec  des  lignes  qui 
vous  donneront  satisfaction  sous  tous  rapports. 

Nos  chaussures  sont  reconnues  partout  pour  leur  elegan- 
ce et  leur  qualite  durable  — aussi  leur  vente  est  tres  faci- 
le. 

Nous  avons  prepare  un  catalogue  qui  facilitera  votre 
choix.  Nous  nous  f  erons  un  plaisir  de  vous  Penvoyer  sur 
demande. 

The    Slater    Shoe 

(La  veritable  Slater) 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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THE  BREITHAUPT  LEATHER  CO.,  LTD. 

Les  plus  grands  et  les  plus  prosperes 
Manufacturiers  de  cuir  de  haute  qualite. 


Employez  pour  la  fabrication  de  vos  chaussures  un  ou  plusieurs  de 
nos  six  fameux  tannages  de 

CUIR  A  SEMELLES 

EN 

HEMLOCK,  UNION  ET  OAK 


THE  BREITHAUPT  LEATHER  Co.,  Ltd. 

Fabricants  du  "  Cuir  a  semelles  qui  sert  de  modele  au  Canada. 

Bureaux  de  ventes:  A  Quebec,  Montreal,  Toronto,  Kitchener,  Vancouver. 
Tanneries  a:  Kitchener,  Penetang,  Hastings,  Woodstock. 
Bureau  principal :  Kitchener. 


>> 


h.  o.  Mcdowell 


H.    N.    LINCOLN 


v^MI0NAL  SUPpLy 


Importateurs 
Manufacturers 


&-i 


4oi8Sc,f7ce  SmsTiNE.  MACHHERIE  CRFPINS  ET 
Montrea..  ACCESSOIBES  de  FABRIQUES  de 


"Jobbers" 
Agents  vendeurs 

CHAUSSURES 


Bureau-chef     et    fabrique: 
37  RUE  FOUNDRY  S. 
Kitchener.  * 


REPRESENTANTS: 

American  Lacing  Hook  Co.,  Wal- 
tham,  Mass.  Crochets  a  lacets  et 
machines  pour  fixer  les  crochets. 

Armour  Sand    Paper 

Works,  Chicago,  III.  Tissu  et  pa- 
pier Crystolon  pour  frapper  et 
degraisser. 

Boston    Leather  Stain   Co.,    Boston, 

Mass. 
Encres,  teintures,  cires,  etc.,  Blan- 
chiment  Cyclone. 

The  Ceroxylon  Co.,  Boston,  Mass. 
Ceroxylon,  la  cire  liquide  parfai- 
te. 

Renforcement  de  contre-fort  et  at- 
tache-talon  Staytite. 


Dean    Chase   Co.,   Boston,    Mass. 

Articles    pour    chaussures,   fil    de 

coton. 
The  Ls.  G.  Freeman  Co., 

Cincinnati,  O. 

Machinerie   a   chaussures. 
Hazen    Brown   Co.   Brockton,   Mass. 

Bouts     rapportes     impermeables, 

Gomme,   ciment   a   caoutchouc. 
Lynn   Wood    Heel   Co.,   Keene,   N.H. 

Talons  en  bois  et  blocs  pour  em- 

porte-piece. 
Markem   Machine  Co.,  Boston, 

Mass. 

Machines   a    marquer   et  frapper, 

composes,  encres. 
M.  H.  Merrlam  &  Co.,  Boston, 

Mass. 

Machines    a    coudre,    a    arreter, 

etc. 


Puritan  Mfg.  Co.,  Boston,  Mass. 
Machines  a  coudre  avec  fil   cire. 
Procede    Poole    pour   fausses   se- 
melles Goodyear. 

The    S.    M.   Supplies   Co.,   Accessoi- 
res  de   fabriques,  Aiguilles,  etc. 

J.  Spaulding  &  Sons  Co.,  N. 

Rochester,  N.H. 
Contre-forts  garantis  en  fibre, 
fausses  semelles  en  fibre. 

The  Textile   Mfg.  Co.  Toronto, 

Ont. 

Lacets  a  chaussures. 
United  Stay  Co.,  Cambridge,  Mass. 

Cuir   et    imitation   de   cuir,    Tre- 

pointe,  etc. 
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POUR  VOUS  AIDER 
A  VENDRE  PLUS  DE 


CLAQUES    COLUMBUS 

des  annonces  sont  dans  le  moment  publiees  dans 

"La  Presse" 

"  Le  Journal  de  1' Agriculture  " 

"Le  Soleil" 

Le  "  Family  Herald  "  et  le  "  Weekly  Star  " 

Le  "  Telegraph  "  et  le  "  Times  Star  ",  de  St.  John,  N.  B. 

Le  "  Herald  &  Mail ",  d'Halif ax 

et  le  "  Journal"  d'Ottawa. 

Prenez  votre  part  de  la  demande  que  cree  cette  publicite. 
D'attrayantes  cartes  de  magasin  sont  expedites  par  la  poste 
aux  marchands.  Avertissez-nous  si  vous  ne  recevez  pas  les 
votres.  Ecrivez  pour  avoir  notre  catalogue  et  notre  liste  de 
prix. 

THE  COLUMBUS  RUBBER  COMPANY  OF  MONTREAL,  LTD 

1349  rue  De  Montigny  Est,  MONTREAL 

Succursales  a  Montreal,  Ottawa,  Winnipeg,  Calgary. 
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THE  PERTH  SHOE  COMPANY 

LIMITED 

La  maison  qui  fabrique  exclusivement  des  chaussures  de  femmes 
par  le  procede  a  trepointe  Goodyear 


C'est  en  concentrant  son  travail  sur 
cette  speciality  que  la  compagnie  est 
en  position  d'offrir  aux  marchands 
du  Canada  les  creations  et  les  styles 
les  plus  nouveaux  en  fait  de 

CHAUSSURES    FINES    POUR 
FEMMES 

au  cout  le  plus  bas  possible. 


Si  vous  n'avez  pas  encore  vu  les  echantillons  de 
la  Perth  Shoe,  adressez-nous  une  carte  postale 
et  notre  voyageur  ira  vous  voir  ou,  si  vous  le 
pref erez,  nous  vous  enverrons  franco  quelques- 
unes  de  nos  lignes  principales  dans  une  boite- 
echantillon. 

Ce  serait  un  plaisir  pour  nous  que  de  vous  f  aire 
voir  les  lignes  que  nous  f  abriquons  et  il  est  pro- 
bable que  le  resultat  serait  des  profits  mutuels. 


The  Perth  Shoe  Company 


LIMITED 


PERTH,  ONTARIO 


En   ecrivant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  a.v.p. 


ol.  XXXII  —  No  47 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  21  novembre  1919 


23 


TRADE  MAPKA 
G.P.&R.LTP 


ENVOYEZ  VOIRE  COMMANDE  MAINTEMANT 


Les  chaussures  en  canevas  de  la  Marque  "Outing"  ont 
donne  au  public  une  satisfaction  si  ininterrompue  Fan  der- 
nier, que  cette  ligne  devrait  etre  la  favorite  de  tous  les  de- 
taillants.  Les  marchands  se  font  un  bon  renom  lorsqu'ils 
vendent  des  marchandises  donnant  satisfaction,  et  pour 
les  chaussures  en  canevas,  la  ligne  qui  donne  un  bon  nom — 
celle  dont  il  faut  surtout  pousser  la  vente,  c'est  la  marque 


Outing 


Nos  voyageurs  sont  actuellement  sur  la  route.  Preparez 
une  longue  liste,  car  il  est  toujours  moins  satisfaisant  pour 
vous  d'avoir  a  placer  des  commandes  supplementaires 
plus  tard  dans  la  saison. 


Distributeurs  pour  la  Province  de  Quebec: 

J.  H.  LAROCHELLE  &  FILS,  Ltee    ■    ■  Quebec,  Que. 

J.  H.  BEGIN,  ENREG. Quebec,  Que. 

EASTERN  TOWNSHIPS  SHOE  CO.    -  St-Hyacinthe,  Que. 

BIGNELL&KNOX Montreal,  Que. 

THOMPSON  SHOE  CO.  LTD.    -    -    -    -  Montreal,  Que. 

CANADA  SHOE Montreal,  Que. 

Gutta  Percha  &  Rubber,  Limited 

Siege  social  et  fabrique:    TORONTO. 

SUCCURSALES:    Toronto,    Halifax,   Montreal,   Ottawa,   Fort     William,     Winnipeg,     Regina,     Saskatoon,     Edmonton, 

Calgary,  Lethbridge,     Vancouver,  Victoria. 
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Aiguiseur  de  patins  USM 


FHITES  DES  PROFITS  SUPPLEMENTAIRES 


durant  les 


■OIS  DE  L'HliER 


II  y  a  beaucoup  d'argent  a  faire  durant  la  morte  saison  du  tra- 
vail des  reparations  de  chaussures. 

Vous  ne  sauriez  vous  passer  d'une  de  ces  machines.  C'EST  LE 
TEMPS  de  placer  votre  commande  pour  pouvoir  recevoir  votre 
machine  et  bien  la  connaitre  avant  que  la  presse  de  la  saison  de 
l'aiguisage  des  patins  commence. 

Cet  aiguiseur  de  patins  peut  etre  fixe  a  presque  tcus  les  appareils 
pour  reparations  de  chaussures. 

Ecrivez-nous  pour  plus  de  renseignements. 


UNITED  SHOE  MACHINERY  CO.  OF  CANADA,  LIMITED 

avenue  Bennet        MONTREAL        227  rue  Craig  ouest 


TORONTO  KITCHENER 

90  Adelaide  Street  West        179  King  Street  West 


QUEBEC 
18  rue  Demers 
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FAITES  UN  COMMERCE  PROFITABLE 

Si  vous  prenez  en  stock  les  chaussures  GERMAIN  votre  assort- 
ment ne  dormira  pas  sur  vos  tablettes. 

Vos  clients  ne  tarderont  pas  a  reconnaitre  le  service  et  la  duree 
que  donnent  les  chaussures  GERMAIN. 

Et  vous  savez  que  des  chaussures  DURABLES  et  RESISTAN- 
TES  assurent  des  ventes  repetees. 

Nous  faisons  une  speciality  des  chaussures  pour  enfants  et  seul  un 

specialiste  peut  donner  a  ces  chaussures  la  qualite  et  la  robustesse 

qui  assurent  une  entiere  satisfaction  aux  parents. 

Outre  ces  avantages  importants,  nos  prix  vous  Iaissent  un  profit 

substantiel. 

UNE  COMMANDE  D'ESSAI  VOUS  CONVAINCRA 


LOUIS  GERMAIN 

Specialiste  en  fait  de  chaussures  "Turn"  pour  enfants. 

251   rue  Christophe-Colomb,  Montreal. 


Anticipez 
vos  Besoins 

Si  vous  aVez  bescin  de  claques, 
de  feutres  ou  de  guetres  pour  le 
mois  de  decembre,  envoyez  vos 
commandes  des  maintenant. 

Une  attention  speciale  est  don- 
ner aux  commandes  par  la 
Doste. 


Un   coin   de   notre  departement  d'expedition. 


LA  MAISOI  OIROUARD  LIMITEE 

CHAUSSURES  EN  GROS 

SAINT-HYACINTHE,  P.  Q. 
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E  precede  Vulco-Unit  f  era  ressortir  Ies  lignes 
^  de  n'importe  quelle  forme  jusqu'au  plus  pe- 
tit detail  et  assurera  la  permanence  absolue  de 
la  forme  du  bout — pouvant  resister  a  Pusage  le 
plus  dur.  L'humidite  et  la  transpiration  ne  pour- 
ront  le  penetrer. 

Le  Bout  rapporte  Vulco-Unit  prouvera  sa  valeur 
en  assurant  le  style,  l'economie  et  la  duree  a 
chaque  paire  de  chaussures  qui  en  est  munie. 


Beckwith  Box  Toe  Limited 

Sherbrooke,  Que.,  Canada. 


CHAUSSURES  POUR  ENFANTS 

Pour  repondre  aux  demandes  du  "  jobber  " 


Notre  production  comprend  une 
ligne  complete  de  McKays  pour 
bebes  et  enfants  et  nous  venons 
d'y  ajouter  une  ligne  nouvelle 
pour  fillettes.  Nous  nous  ferons 
un  plaisir  de  Vous  faire  voir  des 
echantillons  de  nos  formes  les 
plus  populaires  et  de  vous  don- 
ner  nos  meilleures  cotations. 


Vous  etes  invites  a  venir  visiter 
notre  fabrique  munie  d'un  ou- 
tillage  moderne  et  de  toutes  les 
facilites  pour  manufacturer  un 
produit  de  premiere  classe.  Vous 
constaterez  qu'elle  est  dirigee 
par  des  hommes  ayant  plusieurs 
annees  d'experience  pratique  — 
d'ou  la  garantie  d'une  qualite  re- 
commandable. 


CHILDREIS  SHOE  MFG.  CO., 


11    rue   Belleau 


REG'D 
QUEBEC,  P.Q. 
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Notre  echantillonnage  pour  le  printemps  1920  est  pret 

Nos  modeles  sont  plus  jolis  et  plus  elegants  que  jamais.  Vous  y  trouverez  ex- 
actement  les  chaussures  qui  repondront  a  tous  les  besoins  de  votre  clientele — 
quelque  difficile  qu'elle  soit. 

Nos  voyageurs  sont  sur  la  route.  Attendez  leur  visite.  Si  vous  n'etes  pas  du 
nombre  de  nos  clients  vous  auriez  tout  a  y  gagner  a  communiquer  avec  nous 
et  nous  vous  enverrons  un  representant  qui  vous  fera  voir  la  ligne  de 


CHAUSSURES  ET  DE  SOULIERS 
DE  FEMMES 


^ 


la  plus  profitable  pour  vous.  Cette  ligne  vous  donnera  non  seulement  un  subs- 
tantiel  profit,  mais  elle  vous  conservera  vos  clients  et  vous  en  donnera  de  nou- 
veaax. 

Nous  livrons  nos  marchandises  rapidement  et  nous  vous  promettons  entiere  sa- 
tisfaction. 


LA  COMPAGNIE 
DE  CHAUSSURES 


LA 


Angle  des  rue  Ernest  et  3eme  Avenue,  Maisonneuve. 


Nos  Trois  Produits  "  PERFECT  " 

de   plus  en   plus  connus  sur  le   march*  voient    leur  popularity   augmenter  de   jour  en  jour. 


Notre  Contrefort  "Perfect"  est  le  type  lm-me  de  la  perfection; 

pour  l'ajustement  parfait  et  le  dessin  pour  chaussures  de  style. 

rence  a,  quality  egale. 

Nos   contreforts   "Perfect"   No   1    sont   taits   de  la   meilleure   qua 

quelle  chaussure. 

Nos  "Box  Toes"   (bouts)    Perfect"  en  feutre  assurent  la   rigidite 

de  son  elegance.     Nos  Box  Toes  sont  faciles  a  travailler  entre 

Notre  Toile  a  fausses-semelles  "Perfect"  donne  de  la  souplesse 

rieure  a   la  fausse-semelle   en   fibre  et  se   travaille  avec   beauco 

Les  marchands-detaillants  de  chaussures  devraient   tous   exiger 

toile  "Perfect".     Notre  produit  est  au  moins  l'£gal  du  cuir  pour 


ii    combine   la    solidite   et   la    resistance   a   I'humidlte,   la  forme 
Son  prlx  est  extrSmement  avantageux  et  defie  toute  concur- 

lite.       lis    sunt    garantis    durer    plus    longtemps    que    n'importe 

absolue  de  la  chaussure  et  par  le  (alt  meme  sont  une  garantie 
les   mains   de   l'operateur. 

A  la  bottlne,  en  outre  elle  est  impermeable.  Elle  est  bien  supe- 
up  plus  de  facility  dans  la  fabrication  de  la  chaussure. 

les  chaussures  munies  de  fausses-semelles  faites  avec  notre 
la  dur4e  et  le  depasse  en  souplesse  et  en  glasticite. 


Exlgez   les   CONTREFORTS,   les    BOUTS    (Box   Toes),    et    les    FAUSSES-SEMELLES   en    toile    marque 


PERFECT 


sur  les  chaussures  que  vous  achetez.     C'est  pour  vous  et  vos  clients  une  garantie  de  satlsfactic 


fl 

u 


0 


p 

J 


699  Avenue   Letourneux, 
(Coin    Ernest) 

MONTREAL. 


Agents   pour   la   ville   de   Quebec:    MM.    Dupere   et   Garant. 
610-612  rue  St-Valier,  Quebec. 


En    ecrivant    aux   annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Prenez  en  stock  les 

CHAUSSURES  FINES  MCKAY  POUR  DAMES 

faites   par   la   fabrique 


L'elegance  de  leurs  modeles,  leur  qualite  resistante,  le  contort  qu'elles  donnent  plairont  sure- 
ment  a  votre  clientele,  quelque  difficile  qu'elle  soit,  et  les  ventes  repetees  que  vous  ferez  vous  re- 
compenseront  de  la  sagesse  que  vous  avez  eue  de  pousser  la  vente  de  ces  chaussures.  En  depit 
de  la  hausse  generale  de  la  matiere,  nous  pouvons  vous  offrir  des  prix  qui  rendront  vos  ventes 
faciles  tout  en  vous  laissant  une  bonne  marge  de  profits. 

Pour  plus  de  renseignements,  ecrivez-nous  aujourd'hui  meme. 

THE  LADY  BELLE  SHOE  COMPANY,  LIMITED 

Fabricants  de  chaussures  fines  McKay  pour  femmes 
KITCHENER,       -       -    Ontario. 


JOS.  TANGUAY 

Fabricant  de  Chaussures 

122  RUE  ST-DOMINIQUE,  QUEBEC 


est  a  votre  disposition  pour  toute  commande  que  vous 
voudrez  bien  lui  Conner. 

Chaussures  fabriquees  sur  commande  seulement,  et  tel- 
les  que  vous  les  desirez,  dans  la  meilleure  qualite  moyen- 
ne,  cousues  a  la  machine,  piquees,  vissees  ou  a  clous,  pour 
hommes,  garcons,  femmes,  filles  et  enfants. 

DEMANDEZ  DES  PRIX,  ils  vous  interesseront. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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M.    LE    MANTJFACTXTRIER  ! 


Savez-vous  que  .'etiquette  ou  les  dessins 
de  l'empaquetage  de  quelques-uns  des 
produits  en  paquets  et  en  conserve'  les 
plus  populaires  au  Canada  ont  ete  entie- 
rement  ou  en  partie  faits  par  nous?  Pour- 
quoi  ne  pas  nous  permettre  de  vous  aider 
a  placer  1'empaquetage  de  votre  produit 
sur  la  liste  des  articles  de  vente  facile? 


Nous  faisons  un  metier  de  faire  le  dessin 
place  sur  des  cartons  et  des  paquets  qui 
ne  sont  pas  simplement  des  empaqueta- 
ges,  mais  une  superbe  annonce  donnant 
des  profits  continuels.  Nous  donnons  a 
nos  dessins  un  attrait  qui  attire  Tatten- 
tion  du  public  acheteur  et  provoque  une 
demande  de  renseignements. 

Nous  savons  que  nous  pouvons 
ameliorer  votre  empaquetage  de 
facon  a  ce  qu'il  vous  donne  de 
meilleurs  resultats.  Ecrivez-nous 
aujourd'hui  meme  et  fournissez- 
nous  1'occasion  de  vous  etre  utiles. 

THE  STANDARD 

LITHOGRAPHIC  CO'Y 

OF  CANADA 

LIMITED. 

Beau  travail  en  couleurs 

28  Temperance  Street, 

TORONTO,  CANADA. 


LA  ST-HYACINTHE  SOFT  SOLE  SHOE  CO. 

DEVIENT  LA 

A.  A.  COTE  &  FIL8.  Limitee 

et  fabrique  dans  sa  nouvelle  usine  des  Chaussu- 
res  McKays  et  des  Viss6s  Standard  pour  Hommes, 
Gargons,  Adolescents,  Jeunes  Gens  et  Enfants. 

Telle  est  la  nouvelle  que  le  commerce  de 
chaussures  a  appris  avec  plaisir,  sur  de  trouver  a 
cette  nouvelle  source  d'approvisionnement  les 

MEILLEURES  CHAUSSURES   COUSUES 
McKAY  ET  VISSEES  STANDARD 

qui  puissent  supporter  le  plus  rude  usage. 

Demandez  des  prix  a  votre  marchand  de  gros,  ou 
ecrivez-nous  directement 

A.  A.  COTE  &  FIL8,  Limitee 

Successeurs  de  St.  Hyacinthe  Soft  Sole  Shoe  Co., 

Ltd. 

ST-HYACINTHE,  P.  Q. 


Si  vous  eprouvez 
quelque  embarras 
dans    vos    achats 

CONSULTEZ 

les    Annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux 
annonceurs 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Dominion 

^RUBBErJ* 


RELIEZ  VOTRE  MAGASIN 

aux 

CLAQUES 

du 

DOMINION  RUBBER  SYSTEM 

De  grandes  annonces  enumerant  les  avantages  des  produits  de 
confiance  du  Dominion  sont  publiees  dans  les  principaux  quoti- 
diens  et  magazines  d'une  ocean  a  I'autre. 

De  grands  placards  nouveaux  sont  places  sur  les  clotures. 
Que   vous  vendiez   les   marques   de   claques   "Jacques   Cartier", 
"Merchants",  "Maple  Leaf",  "Dominion",  "Granby"  ou  "Daisy", 
vous  pouvez  beneficier  de  toute  cette  publicite. 

Reliez  votre  magasin  a  la  publicite  du  Dominion  Rubber  System. 
Mettez  en  evidence  dans  vos  etalages  de  vitrines  les  claques  du 
Dominion  Rubber  System.  Etalez  dans  votre  magasin  nos  su- 
perbes  cartes  d'etalage.  Suggerez  a  chaque  client  qui  achete 
une  paire  de  chaussures  que  vous  pouvez  lui  vendre  des  cla- 
ques d'une  forme  et  d'un  modele  appropries  exactement  a  ces 
chaussures. 

Vous  pouvez  avoir  un  service  satisfaisant  des 

SUCCURSALES  DE  SERVICE  DU  DOMINION  RUBBER  SYSTEM  situees 
a  Halifax,  Saint-Jean,  Que.,  Montreal,  Ottawa,  Belleville,  Toronto,  Hamilton, 
Brantford,  London,  Kitchener,  North  Bay,  Fort  William,  Winnipeg,  Brandon, 
Regina,  Saskatoon,   Edmonton,  Calgary,   Lethbridge,  Vancouver  et   Victoria. 


En   ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Vol.  II 


MONTREAL,  NOVEMBRE  1919- 


No  12. 


LA  SITUATION  DES  MARCHANDISES  DE 
PRINTEMPS 


Les  voyageurs  sont  actuellement  sur  la  route 
))our  prendre  des  ordres  pour  le  printemps.  Dans 
bien  des  cas,  il  y  a  eu  des  augmentations  de  prix 
qui  ont  peut-etre  place  les  detaillants  dans  un  cruel 
embarras,  car  ils  se  demandaient  si  les  clients  ne  se 
vevolteraient  pas  contre  une  nouvelle  hausse.  Ce- 
pendant  les  conditions  du  marche  des  cuirs  ne  sem- 
blent  laisser  aucun  doute  sur  ce  qui  va  se  passer. 
La  plupart  des  fabricants  produisent  leurs  chaussu- 
res  en  se  basant  sur  le  prix  du  cuir  commande  a  des 
cours  bien  au-dessous  du  marche  actuel.  Un  des  plus 
grands  manufacturiers  de  chaussures  pour  dames 
faisait  remarquer  dernierement  qu'il  payait  en 
moyenne  $1.25  pour  le  chevreau.  S'il  avail  du  re- 
nouveler  ses  ordres  aujourd'bui  il  aurait  du  j)ayer 
de  $1.50  a  $1.60.  Le  prix  des  semelles  de  cuir  est  base 
sur  le  cours  des  peaux  d'il  y  a  plusieurs  mois  et  il 
serait  impossible  de  les  obtenir  aujourd'hui  a  ce 
prix.  Les  tanneurs  declarent  qu'il  serait  impossible 
de  maintenir  les  cours  d'aujourd'hui  pour  les  bon- 
nes qualites  6tant  donne  le  prix  actuel  des  peaux. 
Le  probleme  de  la  main-d'oeuvre  n'est  nulle  part 
pres  d'etre  regie,  on  reclame  toujours  une  diminu- 
tion des  heures  de  travail  et  une  augmentation  de 
salaires.  Les  usines  ont  les  plus  grandes  difficultes 
pour  se  procurer  la  main-d'oeu\Te  suffisante  pour 
leurs  besoins  normaux.  La  demande  de  main- 
d'oeuvre  est  grande  partout.  Tous  ces  elements 
reunis  indiquent  d'une  facon  certaine  que,  bien  que 
nous  ayons  atteint  un  point  pres  du  maximum,  il 
3<  passera  encore  un  certain  temps  avant  que  nous 
ne  puissions  esperer  voir  revenir  les  prix  a  un  niveau 
plus  normal. 


BENEFICES  BRUTS 


Le  point  saillant  qui  ressort  des  enquetes  faites 
par  la  Commission  du  Commerce  semble  etre  que 
cette  commission  ne  considere  absolument  que  les 
benefices  brutes.  II  est  absolument  ridicule  pour  un 
troupe  de  gens  soi-disant  intelligents  de  supposer 
que    l'examen  du  gros  total  des  benefices  bruts  de 


n'importe  quel  commerce  du  monde  puisse  leur 
indiquer  s'il  y  a  exageration  de  benefices  ou  non. 
Considerer  seulement  le  prix  d'achat  et  le  prix  de 
vente,  que  ce  soit  pour  une  maison  de  gros  ou 
pour  un  magasin  de  detail,  ne  nous  mene  a  rien. 
La  Commission  du  Commerce  a  dernierement  re- 
fuse d'entendre  un  detaillant  qui  cherchait  a  lui 
expliquer  les  frais  considerables  qui  devaient  etre 
deduits  afin  de  determiner  le  benefice  net.  En  fait, 
l'attitude  generalement  prise  par  la  Commission 
jusqu'a  ce  jour  semble  etre  de  vouloir  ignorer  des 
choses  comme  le  loyer  du  magasin,  le  salaire  des 
employes,  les  assurances,  les  interets,  les  taxes,  le 
chauffage,  l'eclairage,  les  frais  de  correspondance, 
de  transport,  les  mauvaises  creances  etc .  .  . 

Cette  commission  a  encore  prouve  son  manque 
de  sens  commercial  en  annoncant  sa  determination 
de  demasquer  tout  commercant  ou  "jobber"  qui 
marque  ses  marchandises  en  stock  aux  cours  ac- 
tuels.  La  commission  veut-elle  suggerer  quelque 
moyen  qui  permette  aux  marchands  de  se  prot§ger 
contre  les  lourdes  pertes  que  peut  entrainer  une 
baisse  des  cours  s'ils  ne  prevoient  pas  une  telle 
possibilite  a  l'avance? 

Le  moiiis  que  Ton  puisse  dire  sur  la  facon  dont 
cette  commission  conduit  ses  enquetes,  c'est  qu'elle 
trompe  le  public  et  qu'elle  est  injuste  pour  le  fabri- 
cant  comme  pour  le  detaillant.  On  emploie  des 
chiffres  denatures  pour  appuyer  une  theorie  pre- 
congue  et  pour  demontrer  que  les  fabricants  et  les 
marchands  font  des  profits  exageres.  Le  mot  pro- 
fit est  pris  en  mauvaise  part  et  semble  vouloir  de- 
signer une  taxe  illegitime  prelevee  sur  le  public 
par  le  marchand  an  lieu  d'etre  ce  qu'il  est  en  reali- 
te,  c'est-a-dire  simplement  ce  a  quoi  le  marchand  a 
droit  pour  son  temps,  son  habilete  et  son  expe- 
rience, l'emploi  de  son  capital  et  le  risque  de  perdre 
tout  ce  qu'il  possede,  comme  le  cas  se  presente 
pour    des    milliers  de  commercants  chaque  annee. 


MOYEN    DE    METTRE   UN   FREIN   A   L'ENTHOU- 

SIASME   POUR   LES  COMMANDES 

PAR  LA  POSTE. 


Voici  une  petite  histoire  qui  a  circule  pour 
montrer  comment  un  detaillant  a  prouve  a 
ses    clients    le    pen     de     securite     et     le    pen    de  I 
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chance  de  satisfaction  que  pouvait  procurer 
l'achat  de  marchandises  commandees  par  la 
poste.  Un  fermier  entre  un  jour  dans  un  magasin 
pour  acheter  une  grosse  paire  de  bottes  de  travail 
et  apres  avoir  marchande  pendant  quelque  temps, 
linit  par  dire:  "Pourquoi  irais-je  vous  donner  $8.00 
pour  cette  paire  de  bottes  quand  je  peux  les  avoir 
de  la  ville  pour  $6.00".  "Mais,  replique  le  mar- 
chand,  je  puis  aussi  vous  en  donner  une  paire  dans 
les  memes  conditions".  Et  le  marchand  presenta 
au  fermier  la  boite  dans  laquelle  les  chaussures 
etaient  arrivees.  "C'est  tres  bien,  dit  le  fermier, 
ouvrez-les  et  laissez-moi  les  voir".  "Non,  repb- 
qua  le  marchand,  ces  chaussures  resteront  dans 
leur  boites  jusqu'a  ce  qu'elles  soient  vendues. 
N'est-ce  pas  exactement  la  facon  dont  vous  ache- 
tez  lorsque  vous  vous  adressez  a  une  maison  expe- 
diant  ses  commandes  par  la  poste?  Ne  payez 
vous  pas  avant  d'avoir  ouvert  la  boite?  Je  vais 
vous  vendre'  ces  chaussures  dans  les  memes  condi- 
tions.    N'est-ce  pas  juste?" 

Le  client  ne  peut  manquer  de  comprendre  la 
lecon  et  tout  detaillant  qui  prend  la  peine  de  com- 
mtnder  uae  paire  de  chaussures  par  la  poste  et  de 
la  garder  sans  l'ouvrir  pour  faire  cette  demonstra- 
tion, peut  faire  la  un  bon  placement.  Nous  allons 
meme  plus  loin  et  nous  suggerons  de  prendre  cette 
idee  pour  base  d'un  etalage  qui  montrerait  d'une 
facon  evidente  les  avantages  d'acheter  chez  le  mar- 
chand local  pour  obtenir  des  chaussures  conforta- 
bles  et  bien  ajustees.     , 


IL  FAUT  S'ATTIRER  LA  CONFIANCE 


N'est-ce  pas  une  satisfaction  de  voir  que  le 
vendeur  admet  que  vous  faites  mieux  de  ne  pas 
acheter  ce  qu'il  a  cherche  a  vous  vendre.  Vous 
etes  mieux  dispose  en  sa  faveur  et  en  faveur  du 
magasin  qu'il  represente;  vous  etes  bien  plus  satis- 
fait  que  s'il  avait  insiste  pour  faire  la  vente,  car 
vous  saviez  parfaitement  qu'il  ne  pensait  pas  du 
tout  ce  qu'il  essayait  de  vous  faire  croire.  II  est 
bien  certain  que  vous  aurez  beaucoup  plus  de  con- 
fiance  dans  ce  vendeur  et  dans  ce  magasin  a  la 
prochaine  occasion. 

II  est  vrai  que  le  magasin  a  perdu  un  client, 
pour  cette  fois.  Mais  ne  vaut-il  pas  beaucoup 
mieux  perdre  ce  client  temporairement  que  de 
faire  une  vente  qui  vous  retirerait  la  confiance  du 
client  et  vous  ferait  une  mauvaise  reclame. 


CHAUSSURES  ET  PSYCHOLOGIE 

Un  voyageur  vend  un  lot  de  chaussures  de  f  an- 
taisie  a  M.  X. .  .  etabli  dans  une  petite  ville.  Puis 
il  traverse  la  rue  et  va  chez  M.  Y. . .  le  concurrent 
de  X. .  .  et  prend  une  commande  des  memes  poin- 


tures  dans  le  meme  modele  de  chaussures.  M.  X... 
a  achete  parce  qu'il  supposait  que  M.  Y. . .  allait 
acheter,  et  M.  Y.  .  .  a  achete  parce  qu'il  savait  que 
M.  X. . .  avait  achete.  C'est  certainement  ainsi 
que  le  voyageur  les  a  eus  tous  les  deux. 

M.  X. . .  met  ses  chaussures  en  vitrine  et  les 
marque  $10.00  suivant  le  conseil  du  voyageur. 
M.  Y. . .  meconnaissant  ce  conseil  ne  les  marque 
que  $8.50.  Les  dames  viennent  a  passer,  delibe- 
rent,  examinent  et  achetent.  Mais  X.  . .  qui  avait 
marque  ses  chaussures  plus  cher,  fait  une  nouvelle 
commande  au  bout  de  deux  semaines  tandis  que  le 
stock  de  Y.  . .  reste  en  magasin  pendant  toute  la 
saison. 

Autre  example:  Un  detaillant  d'une  petite 
vine  de  2,000  habitants  dont  les  meilleurs  clients 
d'avant-guerre  se  contentaient  d'une  paire  de 
chaussures  de  $4.50,  se  decide  a,  acheter  une  dou- 
zaine  de  paires  pour  detainer  a  $12.00.  Lorsque 
les  chaussures  arrivent,  il  hesite  et  est  tente  de  les 
marquer  seulement  a,  $10.00,  ce  qui  lui  laisserait 
encore  un  certain  benefice.  Mais  pour  se  confor- 
mer  au  conseil  du  vendeur,  ce  qu'il  ne  fait  qu'avec 
peur  et  en  tremblant,  il  fait  une  belle  etiquette: 
"$12.00  seulement".  A  son  grand  etonnement  les 
douze  paires  furent  enlevees  par  des  clients  satis- 
faits  en  moins  de  3  jours  et  bien  que  dans  l'inter- 
valle  les  chaussures  eussent  encore  augmente.  il 
doubla  sa  commande  originate. 

Tout  ceci  prouve  que  si  vous  -marquez  vos 
marchandises  trop  bon  marche,  tout  comme  si  vous 
les  marquez  trop  cher,  le  public  pense  qu'il  doit  \ 
avoir  quelque  chose  de  louche.    , 


ETALAGE  A  DROITE 


Dans    un    journal,  comme  le  savent  d'ailleurs 
tous  les  annonceurs,  il  y  a  des  espaces  de  prefe- 
rence   aussi    bien    pour   les  nouvelles  importantes 
que  pour  les  annonces.     Presque  tout  le  monde  est 
porte    a    regarder    a    droite.     Aussi    les  places  a 
droite  sont-elles  preferees.     Le  journaliste  est  or- 
dinairement    d'avis    que    l'extremite    droite  de  sa 
page  est  la  ■meilieure,  le  milieu  vient  ensuite  et  er 
troisieme  lieu  le  cote"   gauche.     Le  meme  raison- 
nement  peut  s'appliquer  aux  etalages.     Nous  pou 
vons  affirmer  que  la  vitrine  qui  se  trouve  a  droiti 
de    l'entree  a  plus  de  valeur  que  celle  de  gauche  e 
que    les    marchandises     exposSes    dans  la  parti' 
droite    de    la  vitrine  attireront  plus  l'attention  qu 
celles  exposees  au  milieu  ou  a,  l'extremite  gauch< 
n    y  a  la  quelque  chose  en  dehors  des  suggestiot! 
ordinaires    de  l'etalage  et  qui  vaut  la  peine  d'eti 
essaye.     Mettez  les  lignes  que  vous  voulez  pouss< 
le   plus  a,  droite  et  voyez  le  resultat  que  cela  voi 
procure. 
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Notes  sur  le  cuir  et  la  chaussure 


L'opinion  generalement  repandue  est  que  les 
affaires  ont  ete  serieusement  entravees  par  la  faus- 
se  impression  repandue  dans  le  public  qu'il  y  avail 
des  profits  excessifs.  Un  detaillant  qui  fait  un 
grand  commerce  de  "famille"  se  plaint  que  pendant 
une  couple  de  semaines  apres  l'enquete  de  Toron- 
to, ses  ventes  ont  baisse  de  25%  et  tous  ceux  qui 
achetaient  des  chaussures  ne  manquaient  pas  do 
parler  de  profits  exageres.  Lorsque  Ton  donnait  le 
prix  d'une  chaussure  ordinaire,  le  client  faisait  re- 
marquer  que  le  detaillant  avait  probablement  trois 
ou  quatre  dollars  de  benefice  sur  cette  transaction. 
II  en  etait  arrive  a  prendre  la  peine  en  montrant  les 
chaussures  de  dire  exactement  ce  qu'elles  lui  cou- 
taient,  et  a  montrer  aussi  des  chaussures  qui  cou- 
taient  aujourd'hui  dans  le  gros  plus  cher  qu'il  ne 
les  vendait.  Malgre  tout  la  mauvaise  impression 
etait  difficile  a  combattre. 

Dans  quelques  endroits,  les  cordonniers  se 
sont  reunis  pour  combattre  la  campagne  de  calom- 
nie  qui  ruine  leur  commerce  et  ont  reussi  au  moins 
dans  les  journaux  locaux.  Le  rapport  prete  au  Pro- 
dent  Mcllwain  de  1'Association  des  marchands  de 
chaussures  en  gros  de  Test  des  Etats-Unis  semble 
avoir  eree  autant  d'ennui  que  les  rapports  de  la 
Commission  du  Commerce.  Le  President  Feegar. 
et  le  Secretaire  Cook,  de  l'association  nationale  des 
detaillants  de  chaussures  du  Canada  ont  pris  la 
peine  de  telegraphier  a  Boston  pour  obtenir  un  de- 
menti des  declarations  attributes  a  M.  Mcllwain  ain- 
si  que  la  publication  de  ce  dementi.  Un  detaillant 
d'une  de  nos  grandes  villes  s'en  fut  trouver  un  des 
journaux  de  sa  localite  et  le  menaca  de  supprimer 
sa  publicite  s'il  continuait  a  publier  ces  rapports 
injustifies  sans  les  controler.  II  est  hors  de  doute 
que  si  tous  les  detaillants  suivaient  cet  exemple,  on 
trouverait  moins  de  ces  rapports  ineptes  dans  la 
presse.  Le  Comite  de  direction  de  l'association  na- 
tionale des  detaillants  de  chaussures  doit  se  reunir 
sous  peu  pour  traiter  cette  question  ainsi  que  d'au- 
tres  qui  affectent  le  commerce  de  detail  et  il  est 
certain  qu'un  rapport  sera  prepare  pour  etre  public 
qui  montrera  pleinement  la  situation  des  detaillants 
en  ce  qui  concerne  le  prix  des  chaussures. 

Une  deputation  comprenant  plusieurs  manu- 
facturers importants  de  cuir  et  de  chaussures  s'est 
presentee  dernierement  au  Gouvernement  et  lui  a 
soumis  une  plainte  sur  quelques-unes  des  methodes 
du  Comite  du  commerce  qui  font  un  tort  serieux  in- 
justifie  au  commerce  en  general.  Elle  a  fait  remar- 
quer  que  la  publication  dans  la  presse  quotidienne 
d'informations  privees  qui  n'avaient  aucun  rapport 
direct  avec  les  prix  etait  consideree  convme  une 
injustice  flagrante  et  une  indignite  vis-a-vis  de  cha- 
que  maison.  Des  termes  severes  furent  employes 
pour  qualifier  les  recents  rapports  d'enquetes  faites 


dans  les  differentes  parties  du  pays  et  le  Gouverne- 
ment fut  prie  de  mettre  un  frein  a  la  tendance  qu'a- 
vait  la  "Cour"  d'etaler  en  public  ses  actes  et  ce 
qu'elle  se  proposait  de  faire.  Le  desir  de  supprimer 
les  benefices  exageres  etait  approuve,  mais  on  fai- 
sait remarquer  que  le  moyen  le  plus  juste,  et  le  plus 
satisfaisant  pour  decider  s'il  y  avait  surcharge  etait 
de  suivre  l'article  a  travers  les  differentes  phases 
de  sa  fabrication  jusqu'a  son  arrivee  entre  les 
mains  du  consommateur.  La  deputation  desap- 
prouva  hautement  le  personnel  du  Comite  consis- 
tant  comme  de  fait  de  deux  avocats  et  d'un  ouvrier 
et  fit  ressortir  l'avantage  d'avoir  les  interets  com- 
merciaux  convenablement  represented  dans  ce  co- 
mite. En  ce  qui  concerne  le  cuir,  les  affaires  ici  et 
aux  Etats-Unis  continuent  a  peu  pres  sur  la  meme 
base,  Le  cuir  a  semelle  et  a  tiges  des  meilleures 
qualites  sont  toujours  fermes  et  en  grande  deman- 
de,  bien  que  dans  quelques  qualites  moins  desira- 
bles il  y  ait  eu  quelques  reductions.  Les  fabricanls 
de  chaussures  achetent  bien  mais  suivent  un  pro- 
gramme des  plus  prudents.  Jamais,  dans  l'histoire 
du  commerce,  les  stocks  entre  les  mains  des  ma- 
nufacturiers  n'ont  ete  aussi  bas.  Les  meilleures 
maisons  ont  a  peine  assez  de  cuir  en  mains  ou  a  ye- 
nir  pour  repondre  a  lews  besoins  des  quatre  pro- 
chains  mois.  Les  tanneurs  ne  travaillent  qu'aux 
deux  tiers  de  leur  rendement  par  suite  de  la  rarete 
de  la  main-d'oeuvre  et  de  la  penurie  de  la  matiere 
premiere,  de  sorte  qu'il  ne  se*mble  y  avoir  que  peu 
d'espoir  de  voir  augmenter  les  approvisionnements 
en  cas  d'une  plus  grande  demande.  Les  acheteurs 
de  chaussures  ont  ete  tres  prudents  depuis  3  ou  4 
mois  et  n'ont  guere  achete  que  ce  qu'ils  ont  actuel- 
lement  besoin  pour  l'hiver  et  le  printemps  pro- 
chains.  II  est  difficile  de  voir  comment  on  peut  es- 
]>erer  des  prix  plus  bas  dans  de  telles  conditions.  A 
out  evenement  il  semble  que  le  commerce  des 
chaussures  est  dans  une  situation  relativement 
bonne  en  ce  qui  concerne  les  lignes  genera  les.  Pour 
les  articles  fins,  specialement  le  chevreau,  le  mar- 
che  continue  a  monter.  Le  chevreau  de  couleur 
s'est  vendu  la  semaine  derniere  a  New  York  a  $1.75 
le  pied  et  les  marchands  de  cuir  prevoient  qu'il  at- 
teindra  $2.00  avant  longtemps.  On  comprend  ce 
que  cela  signifie  pour  les  chaussures  de  dames. 
Mais  les  femmes  en  auront  tout  de  meme.  Elles 
veulent  des  chaussures  en  cuir  cher  et  elles  rendent 
difficile  pour  l'acheteur  ordinaire  de  se  procurer  des 
chaussures  a.  un  prix  raisonnable.  Un  grand  fabri- 
cant  de  tissus  declarait  dernierement  que  ses  affai- 
res etaient  pratiquement  stationnaires.  Malgre  la 
tentation  creee  par  le  prix  et  le  charme  des  tissus 
offerts,  la  grande  demande  consistait  en  cuir  des 
meilleures  qualites. 

Le  marche  des  peaux  domestiques  reste  pres- 
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que  stationnaire,  les  tanneurs  n'achetent  que  juste 
ce  qu'il  faut  pour  repondre  aux  besoins  de  leur 
commerce.  Les  jeunes  boeufs  du  pays  sont  tou- 
jours  cotes  a  48  cents  pour  abatage  en  septembre, 
ce  qui  est  a  peu  pres  le  prix  demande  et  obtenu  il  y 
a  un  mois.  Les  chamois  se  vendent  a  36  cents  et 
la  demande  en  est  queqlue  peu  meilleure  qu'il  y  a 
deux  semaines.  Les  peaux  de  veaux  sont  toujours 
fermes  a  $9.00,  $10.00  et  $11.00  pour  les  trois  pe- 
santeurs.  Les  peaux  de  veaux  etrangeres  ne  peu- 
vent  pratiquement  pas  s'obtenir.  Le  marche  des 
peaux  seches  est  calme,  les  ventes  sont  peu  nom- 
breuses  et  clair-semees.  II  n'y  a  cependant  pas  de 
faiblesse  apparente  sur  le  marche.  La  greve  des 
debardeurs  de  New- York  a  quelque  peu  complique 
les  choses,  mais  on  a  recu  assez  d'approvisionne- 
ments  pour  pourv'oir  aux  besoins  des  acheteurs. 
Les  peaux  de  moutons  sont  calmes  et  les  prix 
sans  changement.  Le  marche  des  peaux  de  che- 
vres  reste  a  peu  pres  le  meme  et  quoique  il  sem- 
ble  y  avoir  beaucoup  de  peaux  en  vue;  le  marche 
ne  se  modere  pas.  La  demande  europeenne  est 
telle  qu'elle  maintient  le  marche  eleve.  Les  fabri- 
cants  de  maroquin  se  tiennent  occupes  mais  sont 
incapables  de  travailler  a  leur  plein  rendement,  ils 
declarent  qu'il  y  a  relativement  peu  de  peaux  bru- 
tes qui  puissent  convenir  aux  articles  de  bonne 
qualite,  surtout  pour  les  couleurs.  On  a  beaucoup 
parle  depuis  deux  mois  d'une  baisse  des  peaux, 
•mais  malgre  que  la  saison  a  ete  la  plus  calme  de 
l'annee,  il  ne  semble  y  avoir  jusqu'a  present  au- 
cun  indice  d'une  diminution  dans  les  prix. 


NOTES     SUR     LES  CHAUSSURES  DE     CAOUT- 
CHOUC 


Contrairement  a  toutes  les  previsions  qui  sup- 
posaient  que  beaucoup  de  marchands  avaient  con- 
serve de  gros  stocks  de  caoutchouc  de  la  derniere 
saison  par  suite  de  la  douceur  de  la  temperature 
pendant  l'hiver  1918-19,  c'est  le  contraire  qui  sem- 
ble se  produire.  Les  fabricants  rapportent  que  des 
que  les  temps  humides  se  sont  montres,  les  ordres 
de  reassortiment  sont  arrives  en  aussi  grand  nom- 
bre  que  les  autres  annees.  Ceci  est  une  bonne  in- 
dication que  la  majorite  des  marchands  ont  ete  ca- 
pables  de  se  debarasser  fort  bien  de  leur  stock  au 
printemps  dernier. 

Les  fabricants  rapportent  qu'ils  font  encore 
mieux  qu'ils  n'avaient  expere  dans  l'execution  de 
leurs  ordres  d'automne.  II  y  a  naturellement  quel- 
que retard,  mais  dans  l'ensemble  ces  retards  ne 
sont  pas  ce  que  beaucoup  attendaient  et  les  fabri- 
cants eux-memes  sont  satisfaits  de  la  maniere  dont 
ils  activent  la  production. 

Les  ordres  de  chaussures  de  sport  pour  cet  au- 
tomne  ont  depasse  ceux  des  autres  annees,  ce  qui 
prouve  la  vogue  croissante  de  ces  lignes.     "De  fait, 


dit  un  fabricant,  c'est  une  question  de  necessite  si 
les  chaussures  ne  s'arretent  pas  d'augmentcr  de 
prix".  Cependant  c'est  un  fait  que  la  popularity  de 
ces  articles  a  augment^  a  chaque  saison  et  ils  for- 
ment  maintenant  une  ligne  reconnue  dans  tout  ma- 
gasin  de  detail  et  sont  bien  connus  du  public  en  ge- 
neral. Les  modeles  qui  ont  ete  cr6es  par  l'ingenio- 
site  du  dessinateur  et  du  coupeur  ont  beaucoup  fait 
pour  rendre  ces  articles  vendables,  car  il  y  a  main- 
tenant  une  chaussure  pour  tous  ceux  qui  desirent 
porter  ce  genre  de  chaussures  d'ete. 

Ces  modeles  ont  egalement  beaucoup  du  style 
et  du  chic  des  chaussures  de  cuirs,  ce  qui  permet 
de  les  porter  sur  la  rue.  Et  les  fabricants  predi- 
sent  qu'ils  se  porteront  plus  que  jamais  l'et6  pro- 
chain. 

Caoutchouc  brut 

Le  prix  reste  ferme.  En  fait,  on  s'attend  a  ce 
qu'il  atteigne  8  ou  9  cents  la  livre.  Naturellement 
on  se  demande  pourquoi.  Les  raisons  donnees 
sont  la  greve  des  debardeurs  a  New- York.  Quel- 
ques  fabricants  se  demandent  si  c'est  une  raison  ou 
un  pr^texte.  On  rapporte  aussi  que  l'enorme  de- 
mande pour  pneumatiques  d'autos  a  oblige  les  fa- 
bricants de  ces  articles  a  s'approvisionner  large- 
ment  de  materiel  brut.  Ceci  naturellement  a  eu 
pour  effet  de  faire  hausser  les  prix. 


UN  NOUVEAU  RENFORCEMENT  DE  CONTRE- 
FORT  ET  UN  ATTACHE-TALON 


La  International  Supply  Co.,  de  Kitchener  et 
Montreal,  a  6t6  nommee  l'agent  canadien  de  la 
Staytite  Mfg.  Co.,  Rochester  N.  Y. 

Cette  manufacture  fabrique  un  renforcement 
de  contre-fort  et  un  attache-talon  brevetes,  l'inven- 
tion  de  Louis  Goldstone,  un  d£taillant  de  chaussures 
bien  connu  de  Kitchener.  Cette  plaque  est  faite 
de  fibre,  mise  en  forme  sous  une  forte  pression. 
Elle  est  munie  d'un  bourrelet  et  elle  est  introduite 
dans  la  chaussure  entre  la  fausse  semelle,  le  con- 
tre-fort et  la  doublure.  Cette  plaque  empeche  ab- 
solument  l'enroulement  de  la  fausse  semelle  sous 
l'effet  de  la  transpiration  excessive.  Les  fausses 
semelles  employees  actuellement  sont  si  legeres 
qu'elles  ne  peuvent  donner  au  talon  une  fondation 
suffisante  ou  une  base  pour  les  clous,  avec  le  resul- 
tat  que  les  talons  ne  sont  pas  solides  et  peuvent 
s'arracher  facilement.  Le  poids  du  pied  sur  le  talon 
et  la  tension  continuelle  de  la  marche  font  replier  le 
talon  sur  le  milieu  de  la  chaussure,  ce  qui  n'est  pas 
confortable  pour  la  personne  qui  porte  une  sembla- 
ble  chaussure.  Tous  ces  inconvements  sont  evit^s 
par  cette  invention  simple  et  peu  couteuse. 
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STYLES     DE     PRJNTEMPS     ET     D'ETE      POUR 
DAMES 


Les  souliers  bas  dominent.  Les  souliers  a  un, 
deux  ou  trois  oeillets  sont  incontestablement  le 
plus  en  faveur  et  c'est  celui  a  un  seul  oeillet  qui 
tient  la  tete.  Les  colonials  viennent  en  second  lieu 
et  les  oxfords  en  troisieme  lieu.  Les  souliers  a 
languette  petite,  moyenne  ou  grande  se  font  avec 
des  effets  d'oeillet  ou  de  courroies  aussi  bien  qu'sn 
modeles  unis.  On  trouve  des  oxfords  dans  les 
modeles  "Brogue"  exposes  par  de  nombreux  fa- 
bricants.  lis  se  font  en  differents  cuirs  mais  sur- 
tout  en  brun. 

Le  brun  chataigne  semble  etre  la  couleur  la 
plus  demandee  en  chevreau  ou  -en  veau.  En  fait 
cetce  nuance  semble  devenir  en  quelque  sorte  clas- 
sique,  car  elle  est  une  de  celles-qui  sont  recomman- 
dees  sur  la  carte  de  couleurs  de  l'Association  des 
Tanneurs  des.  Etats-Unis.  Ensuite  vient  le  brun 
castor  qui  est  employe  dans  plusieurs  jolies  combi- 
naisons.  Les  couleurs  plus  pales,  gris,  ivoire  etc. .  . 
semblent  n'avoir  qu'un  interet  passager  et  ne  pas 
etre  en  aussi  grande  demande. 

Le  cuir  verni  se  portera  beaucoup,  la  plupart 
des  fabricants  les  plus  importants  font  figurer  ce 
cuir  dans  leur  collection  d'echantillons.  Le  che- 
vreau noir  se  vendra  egalement,  mais  une  opinion 
assez  repandue  veut  que  les  articles  blancs  perdent 
de  leur  vogue. 

La  merae  tendance  generale  continue  pour  que 
les  devants  soient  plus  longs.  Le  commergant 
cosine  le  client  ne  semblent  ni  l'un  ni  l'autre  de- 
siier  des  empeignes  plus  eourtes.  Le  temps  vien- 
dra  peut-etre  bientot  ou  nous  retournerons  a  l'an- 
cien  bout  rond  qui  est  maintenant  si  populaire  en 
France  et  qui  est  manufacture  par  un  ou  deux  fa- 
bricants des  Etats-Unis,  mais  la  tendance  actuelle 
se  porte  vers  les  formes  longues  et  minces  de  la 
saison  derniere. 

La  talon  Louis  XV  continue  a  jouir  d'une  gran- 
de vogue,  bien  que  le  talon  cubain  soit  en  grande 
demande  et  qu'on  constate  un  certain  succes  pour 
le  talon  bebe  Louis  XV  que  lance  un  fabricant  de 
chaussures  fines  pour  dames.  II  avertit  les  detail- 
lants  que  ceux  qui  n'auront  pas  au  moins  une  se- 
rie  de  talons  bebe  Louis  s'en  repentiront.  De  1'avis 
general  une  cia assure  habillee  n'est  pas  ce  qu'elle 
devrait  etre  si  elle  n'a  pas  un  talon  cintre  et  le 
talon  Louis  XV  s'est  fait  une  reputation  dans  ce 
genre.  Cependant  le  talon  bebe  Louis  XV  est  un 
intermediate  qui  combine  le  confort  du  talon  cu- 
bain avec  les  avantages  de  l'aspect  du  talon  Louis 
XV  et  on  en  portera  beaucoup  au  printemps  pro- 
chain. 


Les  bottines  et  souliers  bohemiens  ont  un  cer- 
tain regain  d'activite  aux  Etats-Unis  et  on  pense 
en  certains  endroits  qu'ils  auront  de  nouveau  une 
vogue  sensationnelle. 

Quelques  fabricants  declarent  que  leurs  ven- 
tes  portent  surtout  sur  les  formes  basses,  et  qu'il 
n'y  a  pas  de  grande  demande  pour  les  hautes  bot- 
tines de  bonne  qualite.  Les  formes  courantes 
sont  toujours  portees,  mais  pour  la  clientele  de 
choix  tout  semble  indiquer  que  c'est  le  Soulier  bas 
qui  se  portera  des  le  debut  de  l'annee.  Les  bas 
de  laine,  qui  deviennent  populaires,  rendent  rai- 
sonnable  cette  prevision. 

Les  couleurs  unies  sont  de  regie  pour  les  for- 
mes hautes,  noir  et  brun  moyen  en  chevreau  e:  en 
veau.  On  voit  quelques  combinaisons,  mais  la  de- 
mande ne  semble  pas  en  etre  tres  grande.  Quel- 
ques modeles  ont  des  tiges  en  satin  et  il  y  de  nom- 
breuses  nouveautes  pour  les  clientes  qui  en  desi- 
rent. 


STYLES     DE     PRINTEMPS     ET     D'ETE     POUR 
HOMMES 


La  principale  particularity  dans  les  modeles  de 
printemps  pour  homines  est  l'apparition  du  genre 
"Brogue"  dans  les  bottines  aussi  bien  que  les  sou- 
liers et  il  est  plus  que  certain  que  ces  modeles  se 
vendront  tres  bien  pour  les  jeunes  gens.  La  vogue 
du  "Brogue"  semble  etre  due  au  fait  que  les  sol- 
dats  retour  du  front  demandent  une  chaussure 
plus  lourde  et  plus  habillee  que  ce  qu'ils  trouvaient 
en  magasin.  C'est  un  style  qui  naturellement  est 
populaire  en  Angleterre  depuis  de  nombreuses  an- 
uses et  les  jeunes  gens  qui  ont  ete  on  re-mer  sem- 
blent I'avoir  rapporte"  avec  eux.  La  grande  mode 
semble  comporter  toutes  sortes  de  perforations  et 
d'ornements  et  les  fabricants  presentent  quelques 
tres  jobs  modeles  de  forme  anglaise.  Un  "Bro- 
gue" a  un  bout  carre  large  et  plat.  Ce  modele  est 
fait  par  un  ou  deux  fabricants  de  belles  chaussures 
et  promet  d'avoir  quelque  popularite. 

Le  point  important,  c'est  qu'apres  une  treve 
de  plusieurs  annees,  il  y  a  aujourd'hui  quelques 
modeles  nouveaux  a  montrer  dans  le  rayon  pour 
homines. 

Les  couleurs  sont  plutot  severes,  et  les  effets 
a  deux  tons  sont  en  minorite.  Comme  pour  les 
chaussures  de  dames,  c'est  le  brun  moyen  qui 
domine.  Les  teintes  tres  sombres  ont  fait  place 
aux  teintes  plus  claires.  Dans  les  chaussures  noi- 
res  le  gun  metal  a  la  premiere  place  ,  ensuite  vien- 
nent le  chevreau  noir,  le  kangorou  noir,  le  veau  et 
le  Cordoue.  Pour  les  bottines  plus  habillees  il  y  a 
naturellement  de  nombreux  modeles  en  cuir  verni. 
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On  a  essaye  parfois  d'allonger  l'empeigne  et 
de  lancer  les  bouts  plus  pointus,  suivant  en  cela  la 
tendance  marquee  dans  les  chaussures  pour  dames. 
D'une  facon  generate,  cependant,  les  formes  sont 
un  peu  plus  large  avec  l'empeigne  plus  courte.  Les 
semelles  sont  epaisses,  de  meme  que  les  tiges. 
Quelques  trepointes  contournent  le  talon.  II  me 
semble  pas  y  avoir  de  changement  dans  la  hauteur 
des  talons.' 

Un  fabricant  dit  qu'il  est  plus  que  probable 
qu'au  printemps  prochain  on  verra  beaucoup  de 
cuir  de  Russie  tan  clair  et  les  commandes  recues 
jusqu'a  ce  jour  indiquent  que  le  noir  se  vendra  bien. 
Les  chaussures  de  sport  en  daim  blanc  avec  semel- 
les ivoire  se  vendront  quelque  peu. 

En  general  les  fabricants  ont  ajoute  plusieurs 
nouveaux  modeles  et  plusieurs  nouvelles  formes. 
Par  exemple  Dupont  et  Frere  ont  deux  formes  nou- 
velles, Tune  avec  le  bout  pointu  "Londres"  et  le  ta- 
lon bas,  l'autre  d'une  forme  droite  faite  pour  la  se- 
melle  a  coussin.  Ces  articles  se  font  en  "blucher" 
avec  tiges  en  veau  de  couleur  ou  en  cuir  de  flanc. 
La  Miner  Shoe  Company  a  une  couple  de  nouveaux 
modeles  a  bout  en  veau  tan  ou  noir.  II  y  a  aussi 
un  certain  nombre  d'echantillons  de  chaussures 
tan  ou  acajou  avec  bout  court  ou  moyennement 
rond.  Daoust  Lalonde  a  ajoute  deux  nouveaux  mo- 
deles aux  "Brogues"  et  chaussures  de  golf.  La 
Slater  Shoe  Company  a  introduit  de  nombreux  ef- 
fets  de  "Brogue"  et  deux  nouvelles  formes,  l'une 
droite  et  l'autre  avec  un  bout  francais.  La  Regal 
Shoe  Company  a  cinq  nouvelles  formes  ou  modeles 
et  ainsi  de  suite  sur  toute  la  ligne.  Ceci  suffit  a  in- 
diquer  l'interet  apporte  aux  styles  pour  hommes, 
ce  qui  contribuera  a  faire  du  printemps  prochain 
une  saison  particulierement  bonne. 


STYLES     DE     PRINTEMPS     ET     D'ETE     POUR 
ENFANTS 


La  question  du  style  pour  les  chaussures  d'en- 
fants  pour  la  prochaine  saison  semble  venir  en  se- 
cond lieu  apres  celle  du  prix.  La  d'fficulte  de  se 
procurer  la  matiere  premiere  et  le  prix  eleve  du 
cuir  semblent  avoir  ete  des  points  assez  serieux 
pour  empecher  les  fabricants  de  songer  a  intro- 
duire  quelques  nouveaux  modeles.  Un  des  plus 
importants  fabricants  de  chaussures  d'enfants  du 
Canada,  interviewe  dernierement,  declarait  que 
tout  ce  qu'il  pouvait  faire  etait  de  maintenir  ses 
lignes  etablies  sur  une  base  satisfaisante.  II  se- 
rait  insense  de  cr.eer  de  nouvelles  lignes  ou  d'es- 
sayer  de  lancer  de  nouveaux  modeles  dans  les  cir- 
constanees  actuelles.  C'est  l'attitude  prise  en  ge- 
neral par  les  fabricants  de  chaussures  d'enfants. 

Dans  le  detail  le  prix  de  vente  a  du  etre  re- 
plus  gr-mde.  et  il  y  a  'maintenant  beaucoup  de  fa- 
duit  au  minimum,  les  parents  se  refusant  a  accep- 
ter toute  augmentation.  Par  suite  beaucoup  de 
grands  magasins,  surtout  dans  les  districts  popu- 


leux  ont  cesse  de  tenir  cet  article  qui  est  aban- 
donne  aux  magasins  ayant  une  clientele  de  famille 
et  aux  magasins  de  nouveautes. 

On  a  toujours  fait  de  bonnes  chaussures  pour 
enfants  en  Canada  et  pendant  ces  dernieres  annees 
une  attention  particuliere  a  ete  apportee  au  deve- 
loppement  de  la  chaussure  faite  sur  des  formes  or- 
thopediques  ou  naturelles.  Ceci  a  ete  fait  pour 
toutes  les  tallies,  depuls  la  plus  petite  jusqu'a  la 
plus  grande,  et  il  y  a  maintenant  beaucoup  de  fa- 
briques  dans  tout  le  Dominion  produisant  des  types 
sp'^aix  de  chaus: sores  .d'enfants. 

Pour  les  couleurs  la  demande  courante  est  a 
peu  pres  la  meme  que  pour  les  chaussures  de  da- 
mes, le  noir,  le  tan  moyen  se  partageant  la  vo- 
gue. II  y  a  un  certain  nombre  de  modeles  en  cuir 
verni  pour  la  toilette,  les  uns  avec  tiges  en  tissu, 
les  autres  en  cuir  mat.  Un  fabricant  presente  un 
modele  fantaisie  avec  empeigne  vernie  et  tiges  a 
damier  dans  toutes  les  tailles  depuis  celle  de  bebe. 

II  semble  qu'a.la  prochaine  saison  on  verra  un 
peu  plus  d'oxfords  pour  enfants,  suivant  en  cela  la 
tendance  accusee  daps  les  chaussures  pour  adultes 
ot  comme  question  d'economie,  cette  tendance 
sera  certainement  tres  appreciee. 

Beaucoup  de  fabricants  prevoient  une  saison 
aieilleure  que  jamais  pour  les  chaussures  blanches 
de  printemps  et  cT*e:e.  Les  solennites  scolaires  et 
les  reunions  d'enfants  ont  donne  beaucoup  de  vo- 
gue aux  chaussures  blanches. 

Le  detaillant  peut  aussi  faire  un  bon  chiffre 
d'affaires  dans  les  chaussures  de  sport  pour  enfant, 
chaussures  a  semelle  de  caoutchouc  pour  la 
gymnastique,  le  tennis,  le  baseball  etc.  .  .  Des  que 
le  garcon  devient  assez  grand  pour  s'adonner  aux 
jeux  de  plein  air,  il  a  plus  ou  moins  besoin  de 
chaussures  appropriees,  quelquefois  tres  frequevn- 
ment.  Une  mere  expliquait  recemment  a  un  de- 
taillant que  son  fils  age  de  dix  ans  qui  etait  tres 
agi)e,  usiit  une  paire  de  chaussures  a  semelle  de 
caoutchouc  tous  les  quinze  jours,  une  paire  de 
chaussures  de  cuir  tous  les  mois,  et  pendant  la 
saison  pluvieuse  une  paire  de  caoutchoucs  chaque 
quinzaine. 

II  ne  faut  pas  oublier  que  les  enfants  d'au- 
jourd'hui  seront  les  adultes  de  demain  et  que,  bien 
qu'il  n'y  ait  quelquefois  que  peu  de  benefice  a  de- 
tainer les  petits  points,  ce  peut  etre  un  moyen  de 
s'attirer  de  plus  grosses  affaires  par  la  suite.  Les 
parents  aiment  a  aller  ou  leurs  enfants  sont  bien 
traites  et  ou  on  leur  fournit  des  chaussures  de  bon- 
ne qualite.  C'est  pour  cette  raison  que  le  detail- 
lant ne  doit  pas  dedaigner  le  rayon  des  enfants  ni 
negliger  aucun  developpement  dans  cet'e  ligne. 


AGENCES   DEMANDEES 

J'ai  plusieurs  armies  d'experience  dans  le  commerce  et  je 
serais  pret  a  repr^senter  certaines  lignes  de  manufactures 
ou  prendre  l'agence  de  quelques  manufacturers  a  Montreal 
ou  ses  environs.  Ecrire  k 

M.  J.  E.  LEMYRE, 

302  rue  Bourbonniere,  MONTREAL,  QUE. 
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PRIX  DE  LA  CHAUSSURE  NE  PEUT  BAISSER 


II  regne  actuellement  dans  le  commerce  de  la 
oUSbu.e  an  certain  malaise  cree  par  des  rumeurs 
baisse  du  prix  du  cuir,  des  peaux,  etc.     Ces  ru- 
urs  ont  probablement  pris  naissance  a  la  suite  du 
cours    prononce    par  M.  McElwain,  president  de 
ssociation      des   Manufacturiers   de   chaussures 
i  Etats-Unis,  lors  de  la  convention  tenue  en  juil- 
dernier  a  Boston.     Ce  discours  de  M.  McElwain 
te  -.41  mteiprete  par  le  leporcer  qui  en  avait  pus 
;e  et  un  rapport  errone  fut  transmis  a  la  Presse 
sociee   qui,    a  son  tour,  l'envoya  a  tous  les  jour- 
i|rx    du    pays.     Le    reporter  avait  fait  dire  a  M. 
IdUwain  que  les  prix  ae  la  chaussure  seraienc  re- 
Its  par  suite  de  la  baisse  des  peaux,  quand  le  pre- 
sent de  1' Association  des  Manufacturiers  n'avait 
>J;  voulu  dire  cela. 

Au  cours  d'une  interview  de  notre  represen- 
2 1  avec  M.  Jos  Daoust,  president  de  la  maison 
Doust,  Lalonde  et  Cie,  ce  dernier  a  bien  voulu  nous 
!(|  rnir  quelqes  explications  a  ce  sujet,  et  a  titre  de 
n  seignements    nous    les    transmettons  a  nos  lec- 

Voici  ce  que  nous  a  declare  M.  Daoust. 
j   "II    ne  faut  pas  oublier  tout  d'abord,  dit-il,  que 
*  prix  de  cuir  et  des  chaussures  n'ont  jamais  ete 
|>S    en    prenant  pour  base  le  prix  de  60  cents  la 
lie  pour  les  peaux.      II  est  vrai  que  le  prix  des 
uix    a    baisse  de  20%,  mais  les  manufacturiers 
dent  des  commandes  placees  pour  leurs  chaus- 
es  a  des  prix  bases  sur  des  peaux  leur  coutant  de 
)  a  40c  la  livre;  ils  avaient  egalement  vendu  aux 
rchands    des    chaussures  qui  avaient  ete  faites 
;c  des  peaux  qui  leur  avaient  coute  de  35c  a  40c 
U  livre.     On  peut  done  dire  que  des  peaux  d'abat- 
■  de  48c  a  50c  la  livre  representent  en  realite  une 
^mentation  de  25  a  35  pour  cent  sur  les  prix  ant£- 
urs.     II  se  faut  pas  oublier  non  plus  la  reduction 
heures  de  travail  et  la  hausse  des  salaires  pour 
travailleurs    en    chaussures  ainsi  que  ceux  du 
•sonnel    du  bureau.     Cette  reduction  des  heures 
travail    et  l'augmentation  des  salaires  que  doit 
er  le  manufacturier  sont  certainement  des  fac- 
irs    qui  ne  peuvent  amener  la  baisse  du  produit 
nufacture. 
"II  faut  considerer  egalement  le  fait  que  la  de- 
nude est  tres  forte  et  que  tous  les  manufacturiers 
ojt  a  souffrir  de  la  rarete  de  la  main-d'oeuvre  ex- 
Pl'imentee,    encore  des  choses  qui  ne  peuvent  que 
fjre  monter  les  prix  des  chaussures.     De  plus,  les 
Pjiux   de    chevre  qui  servent  a  faire  les  dongolas, 
H',  n'ent  pas  &te  affectees  par  la  baisse  de  20%. 

"Les  marchands  sont  portes  a  considerer  les 
n  nufacturiers  de  chaussures  comme  des  "profi- 
t'.rs",  mais  s'ils  voulaient  bien  considerer  la  ques- 
t:n  sous  son  vrai  jour,  ils  verraient  que  ce  quali- 
fi  itif  ne  leur  appartient  pas.  Tout  comme  tous  les 
a  ires  manufacturiers,  ils  ont  des  problemes  dif  fici- 
1<  a  rSsoudre  avec  la  hausse  de  tout:  salaire,  ma- 


tiere  premiere,  etc.  Nous  avons  encore  une  periode 
difficile  pour  tout  le  monde  a  traverser  et  il  est  a 
esperer  que  nous  verrons  bientot  des  temps  meil- 
leurs  pour  le  manufacturier,  le  marchand  et  le 
client". 


FAITES   CONNAISSANCE    AVEC    LES    ENFANTS 


Vendre  des  chaussures  d'enfants  n'est  pas  un 
plaisir  pour  le  vendeur  ou  le  detaillant.  II  y  a 
mille  et  une  objections  au  stock  a  entrer  dans  les 
chaussures  pour  le  petit  monde.  Mais  les  pieds 
des  enfants  doivent  etre  chausses  aussi  bien  que 
ceux  des  grandes  personnes  et  quelqu'un  doit  le 
faire. 

Avec  la  methode  actuelle  de  se  specialiser  en 
toute  chose,  beaucoup  de  magasins  ont  abandonne 
la  chaussure  d'enfants,  parce  qu'ils  ne  s'occupent 
que  de  l'article  pour  homines  ou  pour  dames  ou 
mc  me  des  deux  a  la  fois.  Mais  ceux  qui  continuent 
a  lenir  la  chaussure  d'enfants  retirent  un  avanta- 
ge  du  fait  que  l'enfant  d'aujourd'hui  est  1'adulte  de 
demain  et  que  ceux  qui  ont  fourni  aux  jeunes  d'au- 
jourd'hui, ont  toutes  chances  de  conserver  la  clien- 
tele de  ces  jeunes  gens  lorsqu'ils  deviendront  adul- 
tes  demain. 

Quelle  attention  faut-il  donner  a  ce  commer- 
ce? Beaucoup  de  ceux  qui  tie,nnent  la  chaussure 
d'enfants  et  en  ont  un  grand  debit  vendent  ces 
chaussures  aux  parents,  pensant  que  comme  ce 
sont  les  parents  qui  les  payent  et  font  le  choix, 
e'est  eux  qui  doivent  recevoir  leur  attention.  C'est 
la  une  grande  erreur  de  la  part  du  detaillant.  Com- 
mencez  avec  le  plus  petit  enfant  et  cultivez  sa 
clientele.  Faites-lui  des  politesses  ou  tout  ce  que 
vous  voudrez  qui  puisse  attirer  son  attention  et 
faites-lui  sentir  que  vous  vous  interessez  a  lui 
Meme  s'il  n'a  que  quatre  ans,  il  est  temps  de  com- 
mencer  a  gagner  sa  confiance. 

Pourquoi,  demanderez-vous?  II  y  a  beaucoup 
de  raisons  pour  agir  ainsi.  Tout  d'abord  les  enfants 
sont  tres  impressionnables.  Si  vous  pouvez  ga- 
gner leur  confiance,  vous  trouverez  une  porte 
grande  ouverte  a  la  confiance  des  parents.  L'as- 
sentiment  d'un  enfant  porte  loin  chez  les  parents. 
Le  mecontentement  d'un  enfant  a  aussi  une  mau- 
vaise  influence  sur  les  parents.  Si  un  enfant  n'ai- 
me  pas  un  magasin,  il  est  presque  impossible  de  l'y 
faire  venir  et  il  n'aimera  rien  de  ce  qu'on  y  achetera. 
Ceci  est  de  nature  a  influencer  les  parents. 

II  faut  aussi  penser,  comme  on  l'a  dit  plus 
haut,  que  les  enfants  grandissent  vite  et  viennent 
a  acheter  leurs  chaussures  eux-memes.  On  est 
porte  a  considerer  les  enfants  comme  s'ils  devaient 
toujours  rester  petits.  Ceci  arrive  lorsque  Ton 
vend  toujours  a  des  enfants  d'un  certain  age  et 
que  Ton  oublie  que  les  enfants  que  Ton  a  servis  il 
y  a  cinq  ans  peuvent  aujourd'hui  s'acheter  leurs 
chaussures  eux-memes  et  d'autres  petits  enfants 
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sont  venus  les  remplacer.  Un  de  nos  meilleurs 
detaillants  de  la  province  qui  est  loin  d'etre  un 
vieillard,  est  cependant  en  affaires  depuis  plus 
d'une  trentaine  d'annees;  il  a  vendu  des  chaussures 
a  trois  generations  et  semble  vouloir  en  vendre  a 
deux  autres  encore.  II  vend  actuellement  des 
chaussures  a  des  grand-peres  qu'il  a  chausses  lors- 
qu'ils  etaient  enfants.  Ce  qui  prouve  qu'il  est  tou- 
jours  bon  de  cultiver  l'amitie  et  la  confiance  des 
enfants.  Lorsqu'un  homme  a  l'intention  de  Tes- 
ter dans  le  commerce  au  meme  endroit  pendant 
quelque  temps  ,  il  doit  chercher  a  se  creer  autant 
d'amis  que  possible.  Et  les  enfants  qui  grandis- 
sent  valent  la  peine  qu'on  fasse  leur  connaissance. 

Un  point  qu'il  ne  faut  pas  negliger,  c'est  de 
traiter  les  enfants  comme  des  hommes  ou  des  fem- 
mes  aussitot  qu'ils  arrivent  a  porter  des  pointures 
plus  grandes.  Les  jeunes  gens  de  15  a  17  ans  sur- 
tout  s'ils  gagnent  leur  vie,  n'aiment  pas  a  etre  ser- 
vis  dans  le  rayon  des  enfants.  Chacun  veut  faire 
croire  qu'il  est  un  peu  homme,  et  il  est  bon  de  les 
traiter  ainsi.  II  en  est  de  meme  des  jeunes  filles. 
Une  jeune  fille  de  15  a  17  ans  ne  tient  pas  a  etre 
introduite  au  rayon  des  enfants  pour  se  faire  ser- 
vir,  car  elle  croit  qu'elle  a  passe  l'age  d'etre  traitee 
en  enfant. 

II  est  plus  difficile  de  chausser  la  fille  qui 
grandit  que  le  garcon  en  raison  des  styles.  Les 
chaussures  de  garcons  ne  different  pas  d'une  fa- 
<?on  marquante  de  celles  pour  hommes  comme 
genre  et  comme  style,  tandis  que  les  chaussures  de 
fillettes  different  considerablement  de  celles  de 
dames.  Lorsqu'une  jeune  fille  a  atteint  l'age  ou 
-elle  pense  pouvoir  porter  un  talon  Louis  XV,  il  sera 
difficile  de  la  convaincre  qu'un  talon  bas  lui  ira 
mieux.  C'est  une  question  Ou  il  faut  montrer 
beaucoup  de  tact. 

Revenons  aux  enfants.  Tout  cordonnier  doit 
avoir  a  coeur  d'interesser  ce  petit  monde.  Pretez- 
leur  attention  et  faites-leur  croire  que  vous  leur 
portez  interet.  Avant  longtemps  ils  grandiront  et 
ils  n'oublieront  pas  limpression  que  vous  leur  au- 
rez  faite  lorsqu'ils  etaient  petits.  Ils  ne  feront  pas 
le  raisonnement  que,  puisque  vous  leur  avez  porte 
attention  lorsqu'ils  etaient  petits,  ils  doivent  vous 
encourager.  Mais  ces  impressions  causeront  au- 
tomatiquement  leur  fidelite  a  votre  magasin  et  ils 
ne  sauront  pas  pourquoi.     Mais  ils  reviendront. 

Ainsi  de  toutes  facons  faites  connaissance 
avec  les  enfants.  Cultivez  leur  confiance.  Cela 
vous  procurera  de  bonnes  ventes  aujourd'hui  par 
les  parents  et  a  l'avenir  par  les  enfants  eux-memes. 


LE  PRIX  DES  CHAUSSURES  D'ENFANTS 


Presque  tous  les  marchands  de  chaussures 
d'enfants,  lorsqu'ils  servent  leurs  clients,  enten- 
dent  cette  exclamation:  "Mon  Dieu,  quel  prix  epou- 


vantable".  II  est  naturel  qu'on  semble  croire  qu'un 
petit  article  ne  doive  pas  couter  autant  qu'un  grand 
et  depuis  des  annees  cela  se  fait  dans  la  chaussu- 
re  peut-etre  plus  que  dans  tout  auttre  arti- 
cle manufacture.  II  est  possible  aussi  qu'il  y  ait 
quelque  injustice  la-dedans.  Cependant  la  hausse 
generate  des  cuirs  et  des  chaussures  a  affecte  le  prix 
des  chaussures  d'enfants  beaucoup  plus  que  ceux 
des  adultes.  La  seule  pensee  qu'il  faut  payer  ac- 
tuellement de  7  a  8  dollars  pour  une  paire  de  chaus- 
sures pour  un  enfant  suscite  des  reflexions  sinon 
des  observations  mieux  exprimees.  Cependant  si 
les  chaussures  pour  adultes  venaient  a  augmenter, 
la  disproportion  ne  semblerait  pas  si  grande  et  on 
paierait  ce  prix  sans  aucune  objection. 

Une  des  causes  principales  du  prix  eleve  des 
chaussures  d'enfants  c'est  que  le  cuir  n'est  pas 
classifie  comme  il  l'etait  avant  la  guerre.  A  cette 
epoque  les  peaux  legeres  etaient  separees  des  lour- 
des  et  etaient  cotees  meilleur  rnarche  que  celles-ci 
Ces  cuirs  legers  etaient  employes  pour  les  chaussu- 
res d'enfants  et  naturellement  le  prix  s'en  ressen' 
tait.  Aujourd'hui  cette  classification  ne  se  fail 
plus  et  les  fabricants  sont  obliges  de  prendre  1( 
stock  comme  il  vient,  heureux  encore  de  l'avoii 
comme  il  est.  Ce  qui  fait  qu'on  paie  le  meme  prb 
pour  le  cuir  pour  chaussures  d'enfants  que  pour  ce 
lui  qui  sert  pour  les  lignes  d'hommes  ou  de  dames 

Une  autre  question  tres  importante  relative 
ment  au  prix  de  revient  de  la  chaussure  d'enfants 
est  le  cout  de  la  main-d'oeuvre.  On  a  tellemen 
blame  l'augmentation  du  cout  de  la  main-d'oeuvn 
que  le  public  commence  a  se  fatiguer  d'entendn 
prendre  ce  pretexte  dans  tous  les  cas  ou  il  faut  re 
courir  a  la  main-d'oeuvre.  Mais  en  ce  qui  concern 
les  chaussures  d'enfants,  la  main-d'oeuvre  en  affec 
te  le  prix  beaucoup  plus  que  pour  les  chaussure 
d'adultes. 

Si  Ton  y  reflechit  quelque  peu,  on  constaterJ 
que  le  travail  dans  une  chaussure  d'enfant  ou  d 
fillette  est  presque  aussi  grand  que  pour  une  chaus 
sure  d'adulte  du  meme  genre.  Les  tailles  ne  fon 
que  peu  de  difference.  C'est  aussi  un  fait  qu'ul 
ouvrier  qui  est  capable  de  faire  une  chaussure  d'en 
fant  de  bonne  qualite  est  tout  aussi  capable  de  fair 
des  chaussures  de  bonne  qualite  pour  adultes 
Pourquoi  gagnerait-il  moins  a  faire  des  chaussure 
d'enfants  qu'a  faire  des  chaussures  d'adultes 
Ceci  montre  qu'en  pratique  ce  sont  a  peu  pres  le 
mdmes  gages  qui  doivent  etre"  payes  pour  la  cor 
fection  d'une  chaussure  petite  ou  grande. 

La  question  se  resume  done  en  une  questio 
de  prix  de  revient  du  materiel  et  de  la  main-d'oei 
vre  et  si  on  examine  les  details  que  nous  venons  d 
signaler,  on  se  rendra  compte  que  le  prix  apparen 
ment  eleve  des  chaussures  d'enfants  n'est  pas, 
hors  de  proportion  qu'il  parait  au  premier  abord, 
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L'homme   de   bureau,   portant   des   Semelles 
"Acme",  peut  aller  et  venir  sans  fatigue  dans  son   bureau;  sa  demarche 
sera  elastique  et  sans  bruit  et,  en  meme  temps,  il  aura  un  confort  excep- 
tionnel  avec  ses  chaussures. 

Les  Semelles  "Acme",  si  appropriees  pour  les  homines  d'affaires,  sont 
aussi  populaires  chez  les  membres  de  leurs  families. 

Les  enfants  aiment  a  jouer  avec  des  chaussures  munies  des  Semelles 
"Acme". 

Les  jeunes  filles  aiment  les  Semelles  "Acme"  parce  qu'avec  ces  semelles 
leurs  chaussures  ne  orient  jamais. 

Les  garconnets  seront  moins  turbulents  s'ils  portent  des  semelles  "Acme". 
Les  personnes  agees  aussi  n'ont  plus  la  crainte  de  glisser  sur  les  trottoirs 
humides  ou  glissants  si  leurs  chaussures  sont  munies  de  semelles  "Acme". 

Les  semelles  "Acme"  sont  economiques  aussi,  parce  qu'elles  durent  plus 
longtemps  que  les  semelles  de  cuir.  EHes  ne  font  pas  de  bruit,  ne  sechent 
pas  ni  ne  pourrissent.  Elles  sont  a  I'epreuve  de  I'humidite  et  appropriees 
pour  la  ville  comme  pour  la  campagne.  Pour  le  camp,  les  vacances  dans 
les  endroits  montagneux  ou  la  marche  n'est  pas  sure,  les  "Acme"  sont  les 
Semelles  ideales. 


Toutes  les  dimensions  et  epaisseurs  va- 
rices au  choix.  Couleurs:  noir,  bJanc  et 
tan.    Fournies  aussi  en  grandes  feuilles. 


DUNLOP  TIRE  &  RUBBER  GOODS  CO.,  LIMITED 


SIEGE   SOCIAL   ET   FABRIQUE:    TORONTO 
Succursales  dans  les  grandes  villes. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  a.v.p. 
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LE    TRIBUNAL    DE    MONTREAL    EXPLIQUE    LE 
TERME  F.O.B. 


Un  cas  interessant  concernant  ce  qui  constitue  la  li- 
vraison  franco  a  bord.  Le  tribunal  pretend  que 
le  defendeur  a  le  droit  de  refuser  la  livraison  de 
marchandises  a  destination. 


Une  regie  importante  a  ete  etablie  a  Montreal, 
la  semaine  derniere  qui  peut-etre  d'un  grand  inte- 
ret  pour  le  commerce.  Cette  regie  a  trait  a  l'expres- 
sion  commerciale  "f.o.b."  et  determine  la  significa- 
tion de  ce  terme. 

Le  terme  "free  on  board"  or  "franco  a  bord"  si- 
gnifie  que  le  vendeur  place  a  ses  propres  frais  les 
marchandises  sur  le  wagon  ou  sur  le  navire  qui 
doit  les  transporter  du  point  specifie  et  que  l'ache- 
teur  en  prend  le  risque  des  cette  minute;  en  meme 
temps,  les  marchandises  doivent,  a  destination,  etre 
en  conformite  avec  les  conditions  de  vente,  sinon 
elles  peuvent  etre  legalement  refusees. 

La  cause  mettait  en  presence  une  maison  de 
Montreal  et  une  maison  de  Quebec.  Masson  Sons, 
Ltd.,  de  Montreal,  poursuivait  E.  Coulombe,  de  Que- 
bec, pour  la  somme  de  $1,460,  valeur  d'un  wagon  de 
tomates  expedites  a  Quebec  sur  commande  du  de- 
fendeur. L'envoi  etait  f.o.b.  Montreal,  et  quand  les 
tomates  atteignirent  Quebec,  le  defendeur  se  plai- 
gnit  qu'elles  n'etaient  pas  conformes  aux  conditions 
stipulees  dans  sa  commande.  II  avisa  le  plaignant, 
en  consequence,  par  telegramme,  mais  celui-ci  sou- 
tint  qu'il  etait  responsable  du  prix  accepte.  Le  de- 
fendeur sachant  que  les  tomates  seraient  perdues 
completement  si  elles  etaient  renvoyees  a  Montreal 
les  vendit  tout  de  suite  a  Quebec  au  meilleur  prix 
qu'il  put  obtenir,  et  deduisit  5  pour  cent  pour  sa 
commission  sur  la  vente,  puis  adressa  la  balance, 
soit  $868.07  au  plaignant  qui  refusa  le  cheque  et 
poursuivit  le  defendeur  pour  le  prix  accepte  a  la 
commande  par  le  defendeur,  soit  $1,460. 

Le  plaignant  basait  sa  reclamation  sur  le  fait 
que  leg  tomates  etaient  en  bonne  condition  quand 
elles  furent  livrees  "f.o.b.  Montreal"  et  que  des  cette 
minute  le  plaignant  en  etait  responsable.  De  son 
cote"  le  defendeur  pretendant  que  la  "bonne  condi- 
tion" mentionnee  dans  sa  commande  voulait  spe- 
cifier l'etat  des  tomates  a  leur  arrivee  a  Quebec. 

II  n'y  avait  pas  eu  de  retard  dans  le  transport  et 
la  prin cipale  question  du  jugement  etait  l'interprS- 
tation  a  donner,  dans  la  circonstance,  a  1'expres- 
sion  "f.o.b.  Montreal". 

M.  le  juge  Panneton  dit  qu'il  y  avait  divergence 
d'opinion  sur  la  signification  a  donner  a  l'expres- 
sion  commerciale  "f.o.b.". 


En  Angleterre,  le  point  de  droit  etait  a  l'effet 
que  l'objet  vendu  etait  au  risque  de  l'acheteur  des 
l'instant  qu'il  atteignait  le  point  de  livraison  "franco 
a  bord".  Une  decision  intervient  cependant,  qui 
donnait  a  ces  mots  un  sens  limite,  c'est-a-dire  que  le 
vendeur  placait  les  marchandises  vendues  a  la  place 
indiquee  "franc  de  tous  frais  tels  que  camionnage, 
quaiage,"  etc.,  et  c'est  ce  dernier  sens  qui  fut  adop- 
te  par  la  jurisprudence  des  tribunaux  des  Etats-Unis. 
Dans  la  cause  de  la  Dominion  Lumber  Co.  vs.  Auger, 
confirmee  par  la  Cour  d'appel,  la  definition  suivante 
fut  donnee  aux  lettres  f.o.b:  "Elles  signifient  que 
le  vendeur,  a  ses  propres  frais,  placera  les  marchan- 
dises sur  le  wagon  ou  sur  le  navire  qui  doit  les 
transporter  pour  le  coinpte  de  l'acheteur  aux  ris- 
ques  duquel  elles  sont  a  dater  de  ce  moment". 

"II  est  necessaire",  dit  le  juge  Panneton,  "de 
distinguer  la  livraison  de  l'acceptation  de  la  chose 
vendue.  Le  transporteur  est  l'agent  de  l'acheteur, 
mais  son  mandat  est  limite  au  transport  des  mar- 
chandises. La  question  a  decider  est  de  savoir  si 
c'est  bien  la  chose  vendue  qui  fut  livree  a  Montreal. 
Selon  la  preuve,  les  tomates  auraient  du  etre  de  pre- 
miere qualite  (No  1),  et  en  bonne  condition.  Elles 
n'etaient  ni  l'un  ni  l'autre.  Si,  dans  le  cas  de  la 
vente  de  marchandises  par  correspondance,  comme 
c'est  le  cas,  la  regie  etait  adoptee  que  l'inspection 
devait  etre  faite  au  lieu  de  livraison  quand  cette 
place  n'etait  pas  la  destination,  il  eut  ete  necessain 
que  l'acheteur  qui  reside  dans  une  autre  ville  ou  ur 
autre  pays,  eut  un  agent  pour  faire  l'inspection  de 
la  marchandise  a  Fendroit  ou  cette  derniere  fut  pla- 
cee  sur  le  wagon  ou  sur  le  navire.  La  chose  eut  et. 
impraticable. 

"Quand  un  marchand  de  Montreal  vend  des 
marchandises  a  un  marchand  de  Quebec,  il  sait  e 
comprend  tres  bien  que  l'acheteur  ne  peut  connaitn 
l'etat  des  marchandises  que  quand  elles  arrivent  ; 
destination.  Si  le  vendeur  a  livre  correctement  li 
chose  vendue,  l'acheteur  en  devient  proprietaire  im 
mediatement.  S'il  livre  quelque  chose  d'autre- 
par  exemple,  s'il  a  vendu  des  marchandises  de  pre 
miere  qualite  et  en  livre  de  seconde  qualite,  il  n'y  ; 
pas  livraisof.  des  marchandises  vendues.  L'ache 
teur  ne  peut  les  refuser  que  quand  elles  arrivent 
destination. 

Dans  le  cas  qui  nous  occupe  le  tribunal  con 
clut  que  l'attitude  du  defendeur  etait  correcte,  Die 
que  les  tomates  fussent  vendues  f.o.b.  Montreal;  1 
defendeur  ne  pouvait  les  refuser  avant  qu'elles  n 
fussent  arrivees  a  Quebec  et  ce  refus  ne  pouvait  etr 
valable  que  si  les  tomates  n'arrivaient  pas  dans  1 
bon  etat  specifie  par  le  contrat.  Pour  cette  raisoi 
le  jugement  de  premiere  instance  fut  renverse  et 
fut  declare  que  l'offre  du  defendeur  de  $868.07  eta 
suffisante  en  l'occurrence. 
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LE  TRIBUNAL  DU  COMMERCE. 


Dans  une  entrevue  publiee  dans  le  magazine 
Maclean  du  niois  d'octobre,  M.  W.  F.  O'Connor, 
C.  R.  Vice-President  du  Tribunal  du  Commerce  est 
rapporte  comme  ayant  repondu  a  certaines  ques- 
tions qui  lui  ont  ete  posees  au  sujet  des  pouvoirs 
du  Tribunal  du  Commerce.  Avec  raison,  M.  W.  F. 
O'Connor  pretend  que  les  pouvoirs  du  Tribunal  du 
Commerce  sont  plus  etendus  que  les  pouvoirs  ac- 
eordes  a  la  Commission  du  Chemin  de  Fer,  et  en 
plus  que  ce  Tribunal  du  Commerce  depend  direc- 
tement du  Parlement  et  n'est  pas  sujet  a  l'influen- 
ce  du  gouvernement. 

Au  sujet  de  la  vente  du  Sucre,  quelqu'un  de- 
mandait  a  Monsieur  O'Connor  ce  qui  arriverait  si 
certaines  maisons  refusaient  de  vendre  du  sucre,  et 
la  reponse  de  Monsieur  O'Connor  e;ait  que  le  Tri- 
bunal du  Commerce  ferait  une  enquete  concer- 
nant  la  quantite  du  sucre  detenue  en  magasin  par 
ces  maisons,  et  que  si  la  quantite  le  justifiait,  un 
ordre  serait  emis  forgant  ces  maisons  a  vendre  ce 
sucre. 

Une  autre  question  qui  a  ete  posee  a  Monsieur 
O'Connor  est:  ce  qu'il  arriverait  si  les  marchands 
en  detail  refusaient  de  vendre  du  sucre  excepte  en 
certaine  quantite,  ou  en  combinaison  avec  la  vente 
d'autres  marchandises.  Monsieur  O'Connor  re- 
pondit  que  ce  probleme  s'etait  deja  presente,  et 
que  ceux  des  detaillants  qui  se  rendraient  coupa- 
)les  de  cette  offense  seraient  condamnes  a  un  amen- 
de severe,  ou  seraient  envoyes  en  prison,  ou  les 
deux,  et  il  ajouta  —  d'apres  les  lois  deja  existantes. 
C'est  ce  point  que  nous  desirons  soulever  dans  cet 
article. 


Quelle  est  la  loi  ou  les  lois  deja  existantes  qui 
forcent  un  -marchand  a  vendre  ses  marchandises? 
Nous  croyons  que  cette  declaration,  si  elle  a  ete 
faite,  etait  plutot  dans  le  but  de  faire  peur  qu'autre 
chose,  car  les  lois  sont  bien  definies  en  ce  qui  se 
rapporte  au  droit  de  possession  qu'ont  les  invidus. 
et  ce  droit  n'a  pas  e:e  altere  recemment  par  au- 
cune  loi  que  nous  connaissons.  II  y  a  bien  dans 
certains  cas  le  droit  d'expropriation  et  de  confisca- 
tion, mais  ceci  ne  saurait  s'appliquer  qu'au  cas  d'u- 
tilite  publique. 

Nous  croyons  que  les  marchands  ont  le  droit 
de  vendre  leurs  marchandises  avec  un  profit  rai- 
sonnable  et  que  personne  ne  peut  les  forcer  a  ven- 
dre leurs  marchandises  a  perte,  et  nous  ne  voyons 
pas  dans  le  statut  instituant  le  Tribunal  du  Com- 
merce quoique  ce  soit  lui  conferant  ce  pouvoir. 


L'EMPRUNT  DE  LA  VICTOIRE. 


La  campagne  entreprise  pour  assurer  le  suc- 
ces  de  l'Emprunt  National  vient  de  se  terminer  par 
un  succes  qui  fait  honneur  aux  organisateurs. 
Dans  toutes  les  parties  de  la  province  de  Quebec 
il  s'etait  forme  diverses  organisations  sous  la  di- 
rection generale  de  Monsieur  A. -P.  Frigon  et  de 
M.  F.-G.  Donaldson.  II  nous  fait  plaisir  de  cons- 
tater  que  ces  organisations  locales  ont  reussi  au- 
dela  des  esperances  des  organisateurs.  Dans 
presque  tous  les  cas,  les  souscriptions  depassent  le 
montant  qui  leur  avait  ete  assigne.  La  somrne 
totale  de  $673,199,790.00  a  ete  souscrite  par  tout 
le  Canada.  De  cette  sonrrne,  la  province  de  Que- 
bec en  a  souscrit  $161,072,900.00.  Le  gouverne- 
ment avait  demande  un  souscrip'ion  de  $300,000,- 
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000.00,  et  il  se  trouve  a  avoir  a  sa  disposition  une 
somme  d'au-dela  du  double  de  ce  qu'il  avait  de- 
mande,  et  nous  esperons  que  lorsqu'il  s'agira  de 
faire  la  distribution  de  cette  somme  pour  les  b'e- 
soins.du  pays,  qu'il  se  rappellera  qu'il  ne  serait  que 
juste  que  la  meme  proportion  soit  maintenue  dans 
les  depenses  de  maniere  a  assurer  que  cette  somme 
revienne  dans  la  province  de  Quebec. 


LA  SUPERFICIE  DU  RIZ  EST  REDUITE 


LES  MARCHES  MUNICIPAUX 


A  l'assemblee  de  la  semaine  derniere  de  la 
Chambre  de  Commerce  du  District  de  Montreal,  M. 
J. -A.  Paulhus  donna  de  tres  interessants  details 
■sur  les  'marches  municipaux  des  Etats-Unis. 

Ces  marches,  dit  M.  Paulhus,  doivent,  pour 
etre  veritablement  productifs,  avoir  trois  caracteres 
distincts:  etre  situes  dans  Le  centre  commercial  de 
la  ville,  etre  d'un  acces  facile  aux  marchands  de  de- 
tail comme  aux  marchands  de  gros,  etre  d'une 
construction  simple,  mais  hygienique. 

Le  marche  'municipal  est  un  facteur  puissant 
de  la  reduction  du  cout  eleve  de  la  vie,  en  suppri- 
mant  les  intermediaires,  et  sert  de  grand  centre 
d'£coulement  a  la  culture  maraichere. 

Les  marches  des  Etats-Unis,  dit  M.  Pauhlus, 
sont  des  modeles  de  proprete,  de  refrigeration  et 
d'etalage.  En  terminant,  le  conferencier  plaide  la 
cause  de  1'agrandissement  du  marche  Bonsecours. 
La  question  est  referee  au  comite  d'initiative. 


UN  GESTE  REGRETTABLE 


Une  maison  qui  fait  un  commerce  considera- 
ble avec  les  Canadiens-francais  vient  de  faire  distri- 
buer  a  ses  clients  un  bulletin  ou  il  est  declare  que 
l'Anglais  est  la  seule,  langue  qui  devrait  etre  ensei- 
gnee  au  pays.  Au  point  de  vue  des  affaires,  ce  ges- 
te  est  tout  ce  qu'il  y  a  de  plus  gauche  et  de  plus  stu- 
pide.  Au  point  de  vue  de  la  bonne  entente  entre  les 
deux  grandes  races  du  Canada  et  du  respect  rnu- 
tuel  quelles  se  doivent,  il  est  profondement  regret- 
table. Son  Altesse  Royale  le  prince  de  Galles  nous 
a  a  peine  quittes  que  nous  assistons*  deja  a  une  vio- 
lation flagrante  du  mot  d'ordre  qu'il  a  donne  a  tons 
les  Canadiens,  en  vue  de  leur  assurer  l'union,  le 
seul  bien  capable  de  les  conduire  a  de  brillantes 
destinees. 


LA  MISE  EN  BOITES  DU  SAUMON  DE  LA 

COLOMBIE  ANGLAISE  S'ELEVE  A  UN  MILLION 

ET  QUART  DE  CAISSES 


La  mise  en  boites  du  saumon  de  la  Colombie- 
Anglaise  pour  l'annee  1919  est  esperee  etre  dans  le 
voisinage  de  1,250,000  caisses,  soit  environ  400,000 
caisses  de  moins  que  le  total  de  l'an  dernier. 


En  depit  d'une  augmentation  de  11,000  acres 
de  riz  en  Californie  sur  les  estimes  de  la  Rice 
Millers  Association,  l'acreage  total  de  riz  aux  Etats- 
Unis  est  de  34,014  acres  de  moins  que  l'estime  de 
juillet,  selon  les  rapports  rendus  publics  par  le  se- 
cretaire de  la  Southern  Rice  Growers'  Association. 
L'acreage  total  est  de  1,095,318,  les  varietes  Blue 
Rose  et  Wright  prevalant  sur  les  types  d'Honduras 
et  du  Japon.  Quatre-vingt  quatre  pour  cent  de 
l'acreage  total  au  Texas,  en  Louisiane  et  dans 
l'Arkansas,  d'apres  ce  rapport,  est  du  type  Wright, 
contre  76  pour  100,  il  y  a  un  an.  L'Honduras  a  un 
total  de  9.2  pour  100  dans  les  trois  etats;  le  Caroli- 
nas  4.3  pour  100  et  le  Japonais  2.1  pour  100.  En- 
viron 53.1  pour  100  de  l'acreage  total  de  ces  trois 
etats  est  du  Blue  Rose;  20  pour  100  est  du  Earlj 
Prolific. 


50%    D'UNE    RECOLTE    NORMALE    POUR   LES 
FEVES   LIMA. 


Les  conditions  de  temperatures"  particuliere 
ment  defavorables  sont  cause  que  la  production 
des  feves  Lima  est  de  50%  au-dessous  de  la  norma- 
le,  d'apres  la  communication  faite  par  M.  Henri  P 
Dimond,  secretaire  de  la  California  Bean  Dealers 
Association.  Le  deficit  de  cette  saison  depassera 
50%.  L'association  recommande  en  consequence 
que  cette  estimation  serve  de  base  au  pro  rata  des 
livraisons  pour  les  contrats  passes  avant  le  20  juil- 
let seulement. 


LA  REVUE  MODERNE 


La  Revue  Moderne,  litteraire,  politique,  artisti- 
que,  redigee  en  collaboration,  avec  pour  fondatrice 
et  directrice,  Madame  Huguenin  bien  connue  dans 
le  monde  des  Lettres  sous  le  nom  de  MADELEINE, 
vient  de  nous  parvenir,  sous  la  plus  jolie  toilette 
qu'il  soit  possible  de  rever.  Au  frontispice  une  ma- 
gnifique  reproduction  de  la  fameuse  pelnture  de 
Greuse  "Le  baiser  envoye".  Tres  bien  editee  sur 
papier  de  luxe,  la  Revue  Moderne  a  deja  Une  large 
et  belle  clientele-  d'annonces  qui  ne  fera  qu'aug- 
menter  en  meme  temps  que  la  circulation.  L^ne  tel-  I 
le  revue,- bien  fai;e  pour  interesser  les  lecteurs  les 
plus  exigeants,  nous  presente,  des  son  premier  nu- 
mero  des  articles  des  mieux  composes,  entre  au- 
tres:  S'unir  pour  grandir,  Madeleine;  La  politique 
Canadienne,  Jean  Mathieu;  La  politique  Etrange- 
re,  Baron  E.  de  Schelking;  Lendemains  de  Greves, 
Jean-Baptiste  Gagnepetit;  Quelques  Livres  Cana- 
diens, Olivar  Asselin;  Le  Theatre  Frangais  a 
Montreal,  Jules  Helbronner;  Le  Catechisme,  Adju- 
tor  Rivard;  Croix  de  Bois,  Croix  de  Guerre,  Leo- 
pold Houle;  Le  pauvre  Armour,  Berthelot  Brunet; 
Le  Monde,  Arthur  Lemont;  Etc.,  etc.  , 


Vol.  XXXII  —  No  47 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  21  novembre  1919 


43 


"LA    RENTE" 


DES    USINES    DE    SUCRE    DE    BETTERAVE    EN 
OPERATION 


Tel  est  le  nom  d'un  nouveau  journal  financier 
janadien-frangais  publie  par  les  banquiers  bien 
3onnus  Versailles  -  Vidricaire  -  Boulais  et  dont  le 
jopulaire  Olivar  Asselin  devient  le  directeur.  Le 
seul  fait  de  voir  sous  la  manchette  de  cette  nou- 
^elle  publication  le  nom  du  polemiste  tres  franc  et 
res  sincere  qu'est  Olivar  Asselin,  nous  assure  une 
•edaction  independante  et  fertile  en  revelations 
ourageuses  et  en  verites  mortifiantes  parfois,  mais 
•tiles  toujours. 

L'avant-propos,  qui  inaugure  la  serie  des  edi- 
oriaux  de  ce  "guide  de  l'epargne  et  du  placement" 
omme  il  est  sous-titre,  est  d'une  saisissante  fran- 
hise  et  analyse  tres  justement  la  mentalite  cana- 
ienne-francaise  en  regard  de  celle  canadienne-an- 
;laise  et  de  l'attitude  qu'elle  engendre  dans  des 
irconstances  telles  que  le  dernier  emprunt  de  la 
ictoire. 

II  ne  fait  aucun  doute  que  ce  journal,  envoye 
;ratuitement  a  qui  en  fait  la  demande  et  qui  parai- 
ra  les  ler  et  15  de  chaque  mois,  fera  beaucoup  de 
ien  parmi  notre  population  et  contribuera  beau- 
oup  a  ce  que  les  Canadiens-Frangais  se  rendent 
ompte  de  leur  valeur  veritable  qui  n'est  pas  infe- 
ieure  financierement  parlant  a  celle  des  Canadiens- 
nglais.  Le  tout  est  une  question  de  methode,  une 
[uestion  d'education. 


Les  operations  de  fabrication  du  sucre  de  bet- 
terave  sont  commencees  a  l'usine  de  la  Dominion 
Sugar  Company,  Chatham,  Ont.,  et  cette  manufac- 
ture marche  a  pleine  capacite.  Un  gros  pourcenta- 
ge  des  betteraves  du  district  sont  cependant  en- 
core sur  champs. 

La  temperature  humide  prolongee  a  empeche 
les  fermiers  de  les  recolter  et  a  moins  qu'un  temps 
sec  n'arrive  bientot,  les  operations  de  l'usine  de- 
vront  etre  interrompues. 

La  compagnie  dit  qu'elle  eprouve  de  serieuses 
difficultes  a  s'assurer  un  approvisionnement  suffi- 
sant  de  sucre  brut.  Les  greves  des  docks  de  New- 
York  ont  retarde  l'arrivage  de  plusieurs  tonnes  de 
•sucre  brut  consignees  pour  l'usine  de  Chatham. 


L'ALLIANCE  NATIONALE  SOUSCRIT  $500,000  A 
L'EMPRUNT  DE  LA  VICTOIRE 


L' Alliance  Nationale  a  repete  son  geste  de  l'an 
dernier,  en  souscrivant  largement  a  l'Emprunt  de 
la  Victoiro. 

L'an  dernier,  cette  societe  mutuelle  avait  sous- 
crit  une  somme  de  $400,000.  en  obligations  de  la 
Victoire  et  ce'te  annee,  elle  a  souscrit  un  demi-mil- 
Hon  qui  a  ete  porte  au  credit  de  l'organisation  pro- 
vinciale. 
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Rense'gnements  da  District  de  Sherbrooke 

ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU   D'ENREGISTREM  ENT 
DE   SHERBROOKE 

Semaine  finissant  le  15  novembre  1919. 
VENTES 

A.  J.  O'Boyle  a  R.  A.  DeValter,  lot  1444-131,  quartier  sud. 
Prix  $4,800,  $1,200  paySs. 

Napoleon  Ruel  a  "Vital  Breton,  lot  882  et  6-4,  quartier  sud. 
Prix  $3,200,  $500  paySs. 

Frangois  Demers  a  Wilbrod  Bideau,  S.  %  lot  84  quartier  cen- 
tre.    Prix  $1,000,  $500  pay<§s. 

T.  B.  Beckwith  a  Dame  H.  E.  Thompson,  lot  506  Orford. 
Prix  $500  pay<§s. 

Dame  Joseph   Cayer  a  Thomas  Dubois,  partie  lot  16d,  rang 

2,  Compton.    Prix  $50,  pay6s. 

George  Long  a  J.  G.  Armitage,  lot  610  quartier  nord.  Prix 
$9,500,  $3,000  paySs. 

Ferdinand  Lemieux  a  J.  H.  Blue  et  al,  partie  lot  230-5  quar- 
tier centre.    Prix  $12,000,  $3,500  paySs. 

Thomas  Acton  a  Abraham  Goldman,  lot  1451-82  quartier  sud. 
Prix  $1,810  pay6s. 

John  Mouldy  Jr.  a  H.  E.  Goodhue,  lot  28  Orford.  Price  $3,000, 
pay6s. 

John  Dennery  a  J.  L.  Sharpe,  lot  762  quartier  est.  Prix  $325 
pay6s. 

Joseph  Fontaine  a  Edouard  Perreault,  partie  lot  334  Orford. 
Prix  $1500  pay<§s. 

Joseph  Charest  a  J.  R.  Rosenbloom,  partie  lot  337  quartier 
nord.     Prix  $1,384  pay&>. 

Dame  Hugh  Connor  a  Ferdinand  Cote"  et  al,  lots  729-160,  161, 
162,  163,  164,  165,  167,  168,  169,  170,  171,  172,  188,  189, 
190,  191,  192,  193,  194,  195  et  196  quartier  est.  Prix 
$2,350  pay<§s. 

Henry  Blair  a  J.  A.  Prescott,  lots  4q  et  4-23,  rang  9,  Ascot. 
Prix  $1,400  pay<§s. 

Peter  Swanson  a  L.  A.  Bayley,  partie  lot  45  Waterville.  Prix 
$2,600,  pay6s. 

J.  T.  Leclerc  a  Dame  Napoleon  Demers,  lot  7-122  quartier  sud. 
Prix  $8,000,  $500  pay6s. 

Dame  Hugh  Connor  a  Napoleon  Marquis,  lot  617  quartier  est. 
Prix  $9,000,  $3,000  pay<§s. 

Pierre  Fournier  a  Louis  Lessard,  W.  %  lot,  24a,  rang  6, 
Ascot      Prix  $1,600,  payees. 

J.  A.  Gauthier  a  Onetime  Lambert  lot  726-49.  Prix  $332.50 
pay6s. 

Edmond  Salois  et  al.  a  Dame  Boudreau,  lot  1339-49,  quartier 
sud.     Prix  $8,500  paySs. 

Dolor  Rousseau  a  Boulangers  de  Sherbrooke  Limited,  S.  E. 
%  lot  92  et  N.  y2  lot  91,  quartier  centre.  Prix  $11,000, 
$4,100  pay<5s. 

D.  O.  E  Denault  a  Denault  Grain  and  Prov.  Co.  Ltd,  lots 
1444-251,  252  et  271,  quartier  sud.     Prix  $30,000  pay<§s.       , 

Dame  Delphis  Brodeur  a  Philias  Lasly,  lots  1057  et  1058  Or- 
ford.   Prix  $4,000,  $1,300  pay6s. 

Sigefroid  Goyette  a  Joseph  Champigny,  partie  lot  882  quar- 
tier est.     Prix  $1,300  payees. 

Dame  Alphonse  Dubois  a  Joseph  Labrecque,  partie  lots  1444- 
32,  33  et  34  quartier  sud.    Prix  $8,750,  $2,000  pay<5s. 

Succession  P.  P.  Holyon  et  al  a  W.  T.  Evans,  lot  345  Water- 
ville.    Prix  $4,800,  $2,000  pay<§s. 

HYPOTHEQUES 

Sirueon  Daigle  a  Sherbrooke  Loan  and  Mortgage  Co.,  pour 
$3,500,  affectant  lots  1444-138  et  139,  quartier  sud. 

Abraham  Goldman  a  J.  S.  Mitchell  pour  $1,500,  affectant  lot 
1451-82,   quartier  sud. 

Edouard  Perreault  a  J.  O.  Camirand  et  J.  Octave  Gagn6  pour 
$2,500,  affectant  partie  lot  334  Orford. 

Arthur  Baillargeon,  a  La  Banque  Nationale  pour  $6,168,  af- 
fectant lots  544  et  548,  quartier  nord. 

Dame  Edouard  Boudreau  a  Dame  Hugh  Connor,  pour  $7,000, 
affectant  lot  1539-19,  quartier  sud. 

Louis  Lessard  a  Mile  E.  C.  Tetu  et  al  pour  $200,  affectant 
W.  V2  lot  24a,  rang  6,  Ascot. 

QUITTANCES 

Sherbrooke  Loan  and  Mortgage  Co.,  a  John  Nichol,  hypo- 
theque du  21  novembre  1917. 

William  Hawken  a  J.  H.  Bryant,  hypotheque  du  12  mai  1919. 

J.  S.  Mitchell  a  J.  H.  Bryant,  hypotheque  du  12  mai  1919. 

A.  S.  Hunter  a  Alexander  Aikins,  hypotheque  du  5  juin  1915. 

R.  A.  DeValter  a  Edouard  Perreault,  hypotheque  du  30  oc- 
tobe  1918. 

Napoleon  Demers  a  Dame  William  Brault,  hypotheque  du  2 
novembre  1915. 


N.    D.    Cascadeen    a    Moses    Rappoport,    hypotheque    du    10 

Janvier  1917. 
Hubert  Boucher  a  Delphis  Boudreau,  hypotheque  du  31  aout 

1914. 
Dame  Robert  Keeler  et  al,  a  Edouard  Codere,  hypotheque 

4  juin  1910. 
British  American  Land  Co  a  Edouard  Codere,  hypotheque 

5  mars  1907. 
Josoph  Charest  a  Moses  Rappoport,  hypotheque  du  4  janvie 

1919. 
Dolor  Rousseau  a  E.  O.  Blais,  hypotheque  du  31  Janvier  191 
Arthur  Desautels  a  Dame  P.  Fleury,  hypotheque  du  19  no 

vembre  1918. 
Mile  E.  C.  Tetu  et  al  a  Pierre  Fournier,  hypotheques  du 

mars  1914  et  du  31  octobre  1917. 
Dame  Edward  Young  to  W.  A.  Hyndman,  hypotheque  du 

avril  1887. 
Telesphore  Daigle  a  Dame  Alphonse  Dubois,  hypotheque 

18  novembre  1913. 
Loomis-Dakin  Ltd  a  Canadian  Conn  Cotton  Mills  Ltd,  hyp, 

theque  du  29  d^cembre  1917. 
W.  L.  McSwiggan  a  Canadian  Conn  Cotton  Mills  Ltd,  hy 

theque  du  9  Janvier  1917. 
Echange  entre  Dame  Edward  Reed  et  Dame  W.  H.  Johnsto 

n6e  Reed,  et  Robert  Welter  Reed,  declarant  que  Dame 

Edward  Reed  et  Dame  W.  H.  Johnson  n6e  Reed,  sont  les 

propri^taires  des  lots  281-1  et  282-2,  Lennoxville,  et  que 

ledit  Robert  Walter  Reed  est  proprtetaire  des  lots  281-3, 

4,  6,  8,  9,  10,  11,  12  et  13,  Lennoxyille. 
Echange  entre  Dame  L.  H.  Collet  et  E.  E.  Pr£court,  affectant 

parties  du  lot  601,  Orford. 
Transfert  par  Moise  Allaire  a  Geo.  Arthur  Darche,  des  $4,000 

dus  par  J.  Oliva  Dufour  et  donnas  en  garantie  sur  le  lot 

402  quartier  est. 
Contrat  de  mariage  par  Harry  W.  Nutter  et  Melle  M.  A.  Ga- 

brielle  Richard. 
Declaration  de  society  par  Dame  Joseph  Lacharite"   et  Exe- 

bias  Barras,  sous  le  nom  de  "Lacharite"  &  Cie". 
Declaration  de  sociSte"  par  J.  A.  McKechnie  et  J.  C.  McKech- 

nie,  sous  le  nom  de  "McKechies". 
Declaration  de  soci6t6  par  Hormisdas  Boisse"  et  J.  A.  R.  Ra- 

cicot,  sous  le  nom  de  "Boisse"  &  Racicot". 
Declaration  de  society  par  J.  Eugene  Choquette  et  J.  Emile 

Choquette,  sous  le  nom  de  "J.  E.  Choquette  Frere." 


BREFS    EMIS    EN    COUR    SUPERIEURE    ET    EN    COUR    DE 
CIRCUIT    POUR    LE    DISTRICT    DE    ST-FRANCOIS, 

SHERBROOKE,  QUE. 

Au  17  novembre  1919. 
G.  L.  Allen  et  al,  Sherbrooke,  vs  J.  J.  Griffith,  $3,500. 

D.  Binette,    Compton,   vs   Massey-Harris,   $373.13. 

M.  Sarrasin,  Lennoxville,  vs  J.  H.  E.  Rodrigue,  $100. 
C.  A.  Kennedy  et  al,  Coaticook,  vs  A.  L.  GSrin,  $473.70. 
Alf.  Boulanger,  Windsor,  vs  Denault,  G.  and  P.,  $175. 
T.  Fortier  et  al,  Sherbrooke,  vs  J.  W.  Vincent. 
N.  Veil'.eux,  Sherbrooke,  vs  Dame  H.  A.  Maheu,  $6,145.42. 

A.  D.  Bois,  East  Angus,  vs  L.  P.  Willard,  $131.43. 

J.  A.  Bergeron,  Sherbrooke,  vs  Denault,  G.  et  P.,  $107.16. 
P.  H.  Poulin,  Sherbrooke,  vs  H.  Fortier  et  Cie,  $100.90. 

B.  Spooner,  La  Patrie,  vs  Massey-Harris,  $307.08. 

W.  J.  Parnell  et  al,  Lennoxville,  vs  W.  P.  Berwick,  $374.90. 

A.  Leblanc,  Wolfestown,  vs  Alalire  et  Lapointe,  $158.13. 

J.  L.  T<§treault,  Magog,  vs  W.  J.  alias  W.  Ducharme,  $955.59. 
J.  H.  Gauthier,  Rock  Island,  vs  Sherbrooke  City  Land,  $362.93. 

E.  Vachon,  Sherbrooke,  vs  A.  Montminy,  $5.00. 
N.  Pomerleau,  Sherbrooke,  vs  D.  Ashby,  $19.50. 
W.  E.  Loomis,  Sherbrooke,  vs  A.  Benoit,  $22.00. 
J.  W.  McKay,  Hatley,  vs  E.  Marcoux,  $28. 

B.  Cliche,  Dudswell,  vs  E.  DeChamplain,  $16. 

J.  O.  C.  Mignault,  Sherbrooke,  vs  E.  Paquette,  $50.95. 
J.  Morin,  Weedon,  vs  F.  Provencher,  $83.59. 
E.  Fontaine,  Rock  Forest,  vs  Massey-Harris,  $30. 
W.  Saint-Jean,  Sherbrooke,  vs  Dame  E.  Charest,  $25. 

E.  Plamondon  et  al,  Plamondon's  Mills,  vs  E.  Richer,  $65. 
H.  Frappier,  St-Frs.-X.,  vs  Soc.  Financiere,  $44.60. 

J.  W.  Dion,  Danville,  vs  Lewis  Bros,  $45.17. 
J.  Beaudry,  Lac  M^gantic,  J.  Turcotte,  $25. 

F.  S.  McKay,  Sherbrooke,  T.  Masson,  $55. 

A.  Gosselin  et  al,  Disraeli,  vs  A.  Bellavance,  $62.50. 
F.  Caron,  Greenley,  vs  Les  Syndics  St-Frs-X.,  $65.46. 
R.  Martel,  Sherbrooke,  vs  L.  Lemaine,  $20. 
N.  Pomerleau,  Sherbrooke,  vs  D.  Ashby,  $36. 
Jos.  Blitt,  Sherbrooke,  vs  W.  E.  Loomis,  $47.20. 

C.  Maguire,  Sherbrooke,  City  of  Sherbrooke,  $19. 
E.  Lapointe,  Acton,  vs  Silver  Spring  Brewery,  $79. 
J.  SSvigny,  Lennoxville,  L.  A.  Olivier,  $65.70. 
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Renseignements  de  Trois-Rivieres   et 
cTArthabaska 


ACTES  ENREGISTRES  AU   BUREAU  D'EN  REGISTREM  ENT 

D'ARTHABASKA 

Du  10  au  15  novembre  1919. 

Vente— Wm.  Smith  a  B.  W.   Gallup,   2  p.   411,  p.   412  et  547 

Tingwick.  $3,700,  $1,500  ac. 
Obligation— B.  W.  Gallup  a  Golden  Rule  Lodge  No.  13  of  the 

Independent    Order    of    Odd    Fellows.    $1,500    affectant   les 

memes  immeubles. 
Obligation— Alphonse  Fouquette  a  Telesphore  Auger,   p.   486 

S.  Paul.     $1,000. 
Vente— Dame   Jeanne   Cantin    a  Aurele    Campagna,   p.    57    S. 

Paul.    $800  pay6s. ' 
Vente— Dame    Lumina    Belaud    a   Donat   Rousseau,    Vz    n.    e. 

569  Warwick.     $4,000,  $1,000  ace. 
Vente — M6deric  Morin  a  Nap.  Vigneux,     1048,  1050  et  1053, 

Tingwick.     $12,200,  $2,000  ace. 
Vente — Dame  Celina  Desharnais  a  Appolinaire  St-Cyr,  p.  22 

S.  Paul.     $550  payes. 
Vente— E.  W.  Tobin  a  Securities  Agency  Ltd,  9,  VI  rg  Stan- 
fold  et  autres,  $1,00  paye. 
Vente— Alexandre  Pratt  a  Evariste   Pratt,   p.   320  Bulstrode. 

$900  pay6s. 
Obligation— Jos.    Tourigny    a    Germain    St-Pierre,    p.    414    St- 

Victoire.     $1,000. 
Testament — Jos.   Levasseur  a   Dame   Marie  Verville,    y2    ind. 
23b  et  24a  VIII  rg  et  p.  24a  IX  rg.  Stanfold. 
Transport— Noe    Roux   a    Charles      Nolin    sur    Ulric   Legare. 

$1,000. 
Vente — J.  Edouard  Lainesse  a  Albert  Lainesse,  p.  21,  III  rg. 

et  autres  Blanford.     $1,477,  $60  payes. 
Vente— Gilbert  Lainesse  a  Albert   Lainesse,   p.   22  III  rg.  et 

p.  22,  IV  rg.  Blanford.     $797,  $32  payes. 
Vente — Alma  Joyal  fils  a  Albert  Lainesse,  p.  n.  e.  22,  III  rg. 

$650  pay6s. 
Vente — Dydine  Bouchard  a  Albert  Lainesse,  p.  20,  III  rg.  et 

autres  Blanford.     $1,794  pay6s. 
Vente— Adelard  Blais  a  Albert  Lainesse,  p.  20  et  p.  21,  III  rg. 

Blanford.     $370  payes. 
Vente — Pierre   Mondou   a,   Albert   Lainesse,   p.    19,   III   rg.    et 

p.  19  IV  rg.  Blanford.     $897  payes. 
Vente — Jos.  Arel  pere  a  Albert  Lainesse,  p.  19,  III  et  IV  rg. 

Blanford.     $897  pay6s. 
Vente — Albert  Lainesse  a  J.  Alf.  Savoie,  p.  22,  I  rg.  et  autre  J 

Blanford.     $26,278  pay6s. 
Obligation — Adelard    Gauthier    a   JVIme    Ernestine    Chreltien, 

15,  XI  rg.  Simpson.    $500. 
Vente— Walter   Lafleur  a   Barthelemi   Marcoux,   197    et   2   p. 

1!»S,  SteHelene.    $8,600  dus. 
Vente— Horace   D6si.ets   a.   Alphonse   Pepin,   222,    223   et   224 

SteHelene.     $3,600,  $1,300  ace. 
Vente — Mme  Anna   Chabot  a  MedSrie  Morin,  p.   96  et  p.   97 

Ste-Victoire.     $5,000,  $2,500  ace. 
Testament — Jos  St-Hilaire  pere  a  Mme  Elizabeth  Frechettte, 

Vz  indivise  p.  490  Tingwick. 
Obligation — Philippe    Bernier   a   Ernest   Laroche,    228   et   321 

Tingwick.     $3,000. 

Testament — Mme  Elise  Normand  a  Joseph  et  Adelard  Ba- 
ker, aucun  immeuble. 

Testament— Mme  Celina  Martel  a  John  Brindle,  %  indivise 
p.  181,  Warwick. 

Testament— Mme  Hubert  Chabot  a  Hubert  Chabot,  %  ind. 
705  et  706,  Warwick. 

Decl.  d'her. — Michel  Angers  a  Mme  Rose  Anna  Rousseau, 
%  ind.  65,  61  et  62,  Tingwick. 

Vente — Banque  de  Montreal  a  Jos.  Emile  Tessier,  145  et  156, 
Warwick,  $1,000.     $500  ace. 

Mariage — Aim6  Desrochers  et  Melle  Lumina  Beauchesne. 
S6p.  de  biens. 

Hypotheque — Le  meme  a  la  meme.     492  Warwick.     $1,000. 

Donation — Clovis  Desrochers  a  Aim6  Desrochers,  492  War- 
wick. 

Obligation— Adelard  Desfossds  a  Mme  Sarah  Kirouac,  921 
Warwick.     $1,600. 

Obligation— Donat  Rousseau  a  Germain  St-Pierre  569  et  570, 
SteVictoire.     $1,000. 

Vente— Nap.  Roux  a  Noe  Roux,  58  et  59  Ste-Victoire.     $4,000 

Vente— J.  W.  Cantin  a  Alphonse  Hamel,  362  et  363  Warwick. 
$7,300,  dont  $2,100  ace. 


Vente— J.   W.    Cantin   a   Gilbert    Charland,    p.    136   Warwick. 

$6,000  dus. 
Obligation — Damien  Morin   a  Bernard   Charest,   %  n.   e.   327, 

Warwick.     $1,500. 

Obligation — Nap.  Laroche  a  John  Frawley,   p.  554  et  p.   556 

Warwick.    $300. 
Vente— Ferd.  Alain  a  J.  Emile  Tessier,  192  Warwick.     $2,400, 

$1,400  ace. 

Echange — John  Brindle  et  Jos.  N.  Kirouac,  p.  145  par  le  pre- 
mier et  l'autre  cede  p.  181,  retour  de  $1,300  par  Jos.  N. 
Kirouac,  dus. 

Vente — Alf.  D6silets  a  Jos.  A.  Laroche,  p.  145  et  p.  144  War- 
Wick.    $2,000,  $100  ace. 

Vente — Andr6  Gingras  a  Louis  Frechette,  207  Warwick.  $420, 
$20  ace. 

Vente— J.  N.  Kirouac  a  Jeffrey  Desrochers,  p.  145  Warwick. 
$1,000,  $450  ace. 

Obligation — Ludger  Houle  a  Delle  Delima  Houle,  587  et  p. 
586  Warwick.     $1,000. 

Obligation— Xavier  Talbot  a  Xap.  Rondeau,  251,  252  et  253 
Tingwick.     $1,200. 

Obligation — Mme  Hermine  Tousignant  a  Jos  Picard,  %  n.  e. 
631  Warwick.    $500. 

Donation— Xavier  Talbot  a  Fr<Sde>ic  Talbot,  p.  251,  252  et 
253  Tingwick. 

Vente — Simeon  Lalier  a  Emile  Lemay,  295  et  294  Warwick. 
$8,000,  $4,000  ace. 

Obligation — Emile  Lemav  a.  X.  N.  Chalifour,  meme  immeu- 
ble.    $1,500. 

Obligation — Benjamin  Plourde  a  J.  B.  Lemay,  83  et  84  Ting- 
wick.   $500. 

Vente — Amedee  Michel  a  Elis6e  Martineau.  p.  351  Tingwick. 

$2,250,  $600  ace. 

Vente — Jean  L'Heureux  a  Arthur  Boudreau,  97  et  98  Ting- 
Wick.     $14,500,  $5,446  comptant. 

Vente — Mme  Cleoph^e  Paquet  a  Jos.  A.  Bernier,  p.  406  War- 
wick.   $1,500,  $600  ace. 

Vente— On.  F.  Kirouac  a  Jean  L'Heureux,  188  et  p.  201  War 

wick  $3,500,  $2,000  ace. 
Retrocession — Bernard    Charest    a    Frank    Vaillancourt,    18, 

XI  rg.  Simpson. 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 

Depuis  des  annees,  la  purete  et  la  qualite  du 
Sel  Windsor  ont  aide  le  commerce  de  l'epi- 
cerie  du  Canada. 

C'est  la  raison  pour  laquelle  presque  tous 
les  epiciers  vendent 

LESEL  DE  TABLE  WINDSOR 


indsor 


The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 
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RAPPORT   DE   LA  SEMAINE   FINISSANT   LE   15   NOV.  1919 
ARTHABASKA 

ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 

Alexandre  Baril  vs  Adolphe  Provencher  de  Daveluyville,  lere 

elasse. 
Alcide   Jutras,   vs    Ovila      Lamontagne   de   St-Eugene   de   G., 

$202.80. 
Louis  Gosselin  vs  Alexandre  Baril  de  St-Albert  de  W.,  $150. 
Ruby  F.  Wright  vs  R.  Walker  d'Adderly,  lere  elasse. 
A.  C6t6  et  al  vs  A.  Proulx  de  Ste-Clothilde  de  Horton,  $388.64. 
Jos.  Dumont,  vs  Dame  M.  Jeanne  Poisson  et  Alex.  Baril  de 

St-Albert  de  Warw.     $477.88. 

ACTIONS  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 

Ernest  Cantin  vs  Alphonse  Chretien  de  Ste-Eulalie,  $16. 
Philippe  Beaudette  vs  Corp.  paroisse  de  St-Norbert,  $36.08. 
Philippe  Beaudette  vs  Corp.  paroisse  de  St-Norbert,  $21.58. 
J.  F.  Walsh  et  al  vs  Eugene  Fournier  de  Victoriaville,  $18.05. 
Joseph  Thibault  vs  Adelard  Gagn6  de  East  Angus,  $48.75. 
Wilfrid  Girouard  vs  Narcisse  Beaulieu  de  Shawinigan  Falls 
et  Donat  Beaulieu  de  Shawinigan  Bay,  $30.36. 

JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 

A.  Girouard  et  al  vas  Valere  Couture,  de  Limoilou;  jugement 
contre  le  d^fendeur  pour  $107.10. 

P.  R.  Baril  vs  Joseph  Carette  de  Ste-Marie  de  Beauce;  juge- 
ment contre  le  d^fendeur  pour  $100.75. 

Dame  M.  L.  McArthur  et  al  vs  Nazaire  H^nault,  des  Etats- 
Unis;  jugement  contre  le  d^fendeur  pour  $148.31. 

JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT. 

A.  Girouard  et  al.  vs  Valere  Couture,  de  Limoilou;  jugement 
contre  le  d^fendeur  pour     $61.15. 

George  C6t6  vs  Achille  Boissonneault,  de  Victoriaville;  ju- 
gement contre  le  defendeur  pour  $22.50. 

J.-Bte.  Drouin  vs  Alphonse  Boule,  de  Trois  Rivieres;  juge- 
ment pour  $25.50. 

Ovide  Breton  vs  L6on  Bergeron,  de  St-Maurice  de  Thetford; 
jugement  pour  $31.12. 

J.  F.  Walsh  et  al.  vs  R.  Brind'Amour,  de  Shawinigan  Falls; 
jugement  pour  $57.30. 

Paul  Duchaine  vs  Edouard  Nadeau,  de  Amqui;  jugement 
pour  $68.27. 


BUREAU     D'ENREGISTREMENT    CITE     ET    DISTRICT    DE 
TROIS-RIVIERES. 


Semaine  du  11  au  18  novembre. 
Vente — Alcide  Thibodeau  a  Arthur  Thibodeau. 
Transports — J.  O.  Lacoursiere  a  Benjamin  Lefreniere. 
Vente — Zarilla  Hains  a  Arthur  Grosleau. 
Obligation — Nicolas   Huses  a  J.  O.  Lacoursiere. 
Obligation — William   Gelinas  a  Josephas  Bellemare. 
Quittance — Fabrique  St-Bernard  a  George  Baril. 
Vente— Nap.  Guilbert  aux  Freres  de  l'Inst.  Chr6tienne. 
Obligation — Emile  Bellemare  a  Isaie  Bourassa. 
Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Vve  L.  D.  Frechette 
Vente — Robert  F,.  Grant  a  Bertha  Soucy. 
Vente — Fabrique'  Ste-C<§cile  a  Bertha  Soucy. 
Vente — Benj.  Panneton  a  Jos.  Barnard. 
Obligation — J.  Alcide   Grenier  a   Dame   Hubert   Marchand. 
Quittance — Josephine  Lajoie  a  Alfred  Beddez. 
Quittance — Vve  Jos.  Duchaine  a  Maurice  Dufresne. 
Quittance — Denise  Boisvert  a  Majorique  He>oux. 
Bordereau  de  vente — Pierre  et  Frs.  Boisvert  a  A.  Lebrun. 
Vente — A.  Lebrun  a  Eddy  Valine. 

Obligation — Uldric    Carignan   au    S<§minaire    Trois-Rivieres. 
Obligation — F.  X.  Vanasse  a  Flavien  Bisson. 
Vente — Pierre  Grenier  a  Chs.  Boivin. 
Obligation — Chs  Boivin  a  Pierre  Grenier. 
Vente — Elis^e  Buisson  a  Jos.  Fortier. 
Vente — Emile  Piliquin  a  L.  Lucien  Mailhot. 
Obligation — Moise  Bolduc  a  Adem.   Montplaisir. 
Obligation— Alfred  Guay  a  Caisse  Pop.  Pde  du  Lac. 
Vente — Raoul  Carignan  a  A.  Lebrun. 
Quittance — Chs.  Dumoulin  a  Medoric  Carignon. 
Dissolution  de  soci<§t<§ — J.  W.  Abran  &  Cie. 
Vente— La  Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  William  M.  Pepper 
Obligation— Eudore  Deshaies  a  Succ.  J.  E.  H6tu. 
Vente — Hector  Racine  a  Jos.  Blanchette. 
Obligation— Edmond  Gauthier  a  Joseph  Leduc. 
Vente— Philippe   Qescoteaux  a  Joseph  Bourque. 
Vente — Geo.  Bourgeois  a  L.  P.  Nofmand  et  C.  E.  Cross. 
Cession— Philippe  Parent  a  Guillaume  Courtois. 
Vente — Guillaume  Courtois  a  Jos.  Blanchette. 
Quittance — Armand  Raymond  a  Ovila  Bourassa. 


Quittance — Succ.  J.  E.  H6tu  a  Eudore  Deshaies. 

Obligation — Eddy  Valine  a  Edmond  St-Louis. 

Obligation — Oscar  Arcand  a  E.  St-Louis  et  Vve  P.  Lessard. 

Obligation — Eddy  Valine  a  Elie  Paquin. 

Vente — Th^ophile  Latour  a  Henri  Goulet. 

Vente — Harry  Marchand  a  Wellie  Garceau. 

Vente — Ernest  S.  de  Carufel  a  Herman  Laplante. 

Vente — Hercule  Rivard  a  Alphonse  Plourde. 

Garantie  hypothecate — C.  F.  Fontaine  a  Baril  et  Frere. 

Quittance — Evariste  Blais  a  Arthur  Bellemare  esq. 

Obligation — Urbain  Ducharme  a  David  Beaudet. 

Vente — Napoleon  Boisvert  a  Rodrigue  Lemay. 

Transport — L.  J.  Dostaler  a  Alcide  Lacerte.  , 

Obligation — Arthur  Cantin  a  Flavien  Hamel. 

Obligation — Cyrille  Audy  a  Alphonsine  Laperriere. 

Vente — Nemese  Garneau  a  J.  N.  Chiasson. 

Obligation — J.  N.  Chiasson  a  Dosith^e  Leduc. 

Vente — Jerome  Gelinas  a  Arthur  Girard. 

Vente — Jerome  Gelinas  a  Arthur  Girard. 

Vente — Dme  W.  Paquet  a  Frank  Doutigny. 

Vente — Nazaire  Ricard  a  Victor  Bourassa. 

Obligation — Aug.  Desaulniers  a  Ephrem  Despins. 

Transport — Jos.  Deslauriers  a  Dme  A.  Dauplaise. 

Retrocession — Philibert  S£n6cal  a  Collins  et  Tremblayy. 

Vente — Collins  et  Tremblay  a  Jos.  Jacob. 

Quittance — F.  X.  Brouillet  a  Alfred  Lambert. 

Quittance — Severe  Ricard  a  Arthur  Cantin. 

Quittance — Jos.  Jacob  a  Ernest  Tourigny. 

Quittance — Collins  et  Tremblay  a  Philibert  S£n£chal. 

Quittance — Lambert  et  Giguere  a  Augustin  Martin. 

Quittance — Vve  Th^odule  Allard  a  H.  Faforme. 

Declaration  de  soci£t6 — Grenier  et  Bourassa. 

Obligation — Fr£dele  Rivard  a  Severe  Ricard. 

Obligation — Arthur  Dupont  a  Joseph  Giguere. 

Obligation — Arsene   Melancon   a   Philippe   G61inas. 

Transport — Jeffrey  Ayotte  a  Louis   H£nault. 

Vente — Joseph  Grenier  a  Omer  Menard. 

Vente — J.  L.  Sanschagrin  a  J.  B.  Badeaux. 

Vente — F.  X.  Vanasse  a  Joseph  Vallieres. 

Vente — F.  X.  Vanasse  a  Adelard  Charette. 

Vente — F.  X.  Vanasse  a  Ubald  Demers. 

Vente — F.  X.  Vanasse  a  Henri  J.  C6te\ 

Vente — F.  X.  Vanasse  a  Arkil  Coulombe. 

Vente — F.  X.  Vanasse,  a  Ovila  St-Pierre. 

Vente — F.  X.  Vanasse,  a  Dme  L.  P.  Harnois. 

Vente — F.  X.  Vanasse  a  Rosaire  Thibodeau. 

Transport — F.  X.  Vanasse  a  G£linas  et  Jourdain. 

Quittance — Gelinas  et  Jourdain  a  J.  L.  Sanschagrin. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  succ.  Ferd.  Langis. 

Vente — Alphonse  Blanchard  a  Melina  Fugere. 

Vente — Jos.  Quenneville  a  Telesphore  Racine. 

Vente — Donat  Courteau  a  R£mi  Francoeur. 

Transport — Hormisdas  Buisson  a  Henri  Brouillette. 

Obligation — L.  J.  A.  Beauchemin  a  Alph.  FeFrron. 

Obligation — Joseph  Beaupr6  a  Leopold  Drew. 

Obligation — Arthur  Reniere  a  Jos.  A.  Bourassa. 

Obligation — Deus  Boucher  a  Arthur  Pellerin. 

Obligation — Leopold   Bouchard  a  Joseph  Richard. 

Obligation — Armand  Tremblay  a  J.  N.  Bergeron. 

Declaration  sociale — E.  A.  Hebert  &  Frere. 

Vente — Emile  Charrette  a  Desire  Benoit. 

Quittance — Francis  Gelinas  a  Emile  Charette. 

Jugement — Alph.  Baril  et  al.,  vs  Fed.  Lafontaine. 

Declaration  social  e-^-Vallieres  &  Frere. 

Vente — Alexis  Blanchette  a  M^ridee  Simard- 

Vente — Thomas  Young  a  Dr.  J.  A.  Belisle. 

Obligation — M6ridee   Thibault  a   David   Durand. 

Obligation — Joseph  Lessard  a  Vve  Nap.  Dufresne  et  al. 

Donation — Gilbert  Gagnon  et  ux.,  a  Romero  Gagnon. 

Donation — Gilbert  Rom6o  Gagnon  a  Albert  G£linas. 

Mainlev^e — F.  X.  Vanasse  a  Jos.  Lessard. 

Vente— Evariste   Lemay  a  Adelard   Lefebvre. 

Quittance — Evariste  Lamy  a  Adelard   Lefebvre. 

Quittance — Evariste  Lamy  a  Adelard  Lefebvre. 

Vente — Harry  Marchand  a  Evariste  Vincent. 

JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 
Alphonse  Baril  et  Andr6  Baril,  Shawinigan  Falls  vs  George* 

Lafontaine,  Shawinigan  Falls,  $121.65. 
Toronto  Type  Foundry  vs  F.  X.  Vanasse,  Trois"  Rivieres  $187. 

COUR  DE  CIRCUIT 
Med.  Carignan  vs  Wilfrid  Dufour,  $77.31. 
Thomas  Noel  vs  Paul  Abran  $55. 
La  Banque  Nationale  vs  Pierre  Serves,  $82.02. 
Maurice  Fortier  vs  J.  Ernest  Houle,  $25.00. 
Willie  Ferron  vs  Joseph  Valliere  $39.38. 
Aime  Fortin  vs  Hector  Dejarlais  $20.00. 
Bellefeuille  et  Duplessis  vs  Hercule  Benoit  $41.25. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS     EN     COUR     DE     CIR- 
CUIT 


T  .Toupin  vs  M.  Hamel,  $59. 

T.  A.  Fauteux  vs  Jean  Blanchette, 
$24. 

J.  G.  Bird  vs  Geo.  Burnett,  $18. 

P.  Lavallee  vs  Philias,  $50. 

Main  Electric  Co.  vs  A.  Robert,   $14. 

Mireault  &  Rocheleau  vs  J.  E.  Brown, 
$76. 

Main  Electric  Co.  vs  J.  H.  Ethier,  $18. 

P.  Martel  vs  A.  St-Georges,  $10. 

S.  Reinblatt  vs  Jos.  Elie,  $52. 

M.  Lacroix  vs  W.  CleYoux,  $32. 

A.  J.  Luxton  vs  Frederick  Perry,  Ou- 
tremont,  $16. 

A.  Brunet  vs  Thos.  Filion,  St-Lazare, 
$69. 

J.  T.  Lalonde  vs  A.  J.  Rougier,  Camp- 
bell's Bay,  $33. 

Societe  Financiere,  Incorpor6e  vs  D. 
F.  Fortin,  Danville,  $50. 

A.  Bouthillier  vs  Fridolin  Hubert,  La- 
prairie,  $61. 

H.  Levites  vs  A.  Dion,  $17. 

A.  Desrosiers  vs  E.  Martin,  $41. 

Renfrew  Machinery  Co.,  Ltd.  vs  Mrae 
Jos.   Cantin,   St-Raymond,    $61. 

E.  L'Heureux  vs  A.  Parent,  $£5. 

L.  C.  Barbeau  vs   C.  W.  Dutton,   $27. 

Societe  Financiere,  Incorporee  vs  O. 
Laperle,  $67. 

E.  Dubuc  vs  H.  Martin,  $92. 

J.  E.  Beauchamp  vs  L.  P.  Hamel,  $75. 
O.  Grignon  vs  R.  Trepanier,  $64. 

F.  Axler  vs  W.  Clarke,  $10. 

G.  Bastien  vs  W.  Poitras,  $31. 

L.  Maranda  vs  B.  Domenico,  $20. 
H.   Laing   vs   F.   Beaulieu,    $20. 
T.  Bennette  vs  A.  Bancroft,  $37. 
J.  Menard  vs  O.  Nadon,  $29. 
Mme  J.  C.  Vien  et  vir  vs  Jos.  Chalut, 
$21. 

J.  B.  Nadean     -vs     The   Globe  Art 
Institute,    $30. 
C.  Chartrand  vs  Oscar  Benoit,  $76. 
Spedolence  Refg.  &  Mfg.  Co.,  Ltd.  vs 

Gisco  Co.,  Ltd..  $76. 
J  Aushhust  vs  Baril  Senkofsky,   $99. 
U.  .Tulien  vs  Ovila  Joly,  $11. 
A.  Schwartz  vs  S.  Laing,  $57. 
T.  \V.  Sands  vs  Lome  Guidlack,  $86. 
i    A    Cousineau  vs  E.  Proulx,  $15. 
G.  P.  Giasson  vs  C.     Locanet,  Monti- 
guy,  $22. 
T.  A.  David  vs  Jos.  Carriers,  Verdun, 

$64. 
Mtl.    Dairy- Co.,    Ltd.    vs    R.    Lepage, 

McMasterville,    $27. 
Mtl   Dairy    Co.    Ltd.    vs    Art.    Duquet- 
te, St-Lin,  $21. 
».  W.  Ellis  &  Co.  Ltd  vs  M.  F.  Hicks 

Westmount.  $60. 
3.  Poirier  vs  H.  Poirier,  St-Pierre,  $61 
!an.  Syndicate  vs  H.  Caron,  Lachine, 

$7.00. 
The  City   of   Lachine   vs  Art.   These- 

reault  Jr.  Lachaine,  $69. 
t  Gratton  vs  Jos.  Martin  $28. 
!.   Campbell    vs    Robert    Ernest    alas 
Amos  Mines,  $24. 
v.  Bouchard  vs  A.  Guenette,   $30. 
•  B.  Forcier  vs  Ed.  Levesque  Sr.  $23. 
1.  T.  Co.  vs  Henri  Drouin,  $26. 
Christie  Clothing  Co.  vs  W.  W.  Reid, 
$67. 

*.  H.  Deland  vs  N.  S.  Goss,  $16. 
!.  Anctil  et  la.  vs  J.  Desrosiers,  $54. 


J.   Z.   Gagnier  vs   Jas.   Payne,    $23. 
J.  D.  Duncan  Co.  Ltd.  vs  Mme  D.  A. 

Senegal  et  vir,  $52. 
J.  D.  Duncan  Co.  Ltd  vs  Win.  Staines, 

$15. 
Com.  Ecoles  Catholiques  de  Montreal 

vs  Mme  David  Scott  et  vir,  $13. 
J.  A.  Buswell  vs  John  Donovan,   $27. 
A.   Depatie  vs  P.  J.  Champagne,   $51. 
G.  D.  Porcheron  vs  Morris  Insky,  $62. 
The   City   of  Lachine   vs   G.    S.   Cum- 

mings,  Lachine,  $226. 
Cie    Auvents    des    Marchands    vs    Ls. 

Gagnon,  Outremont,  $59. 
N.  G.  Valiquette  Ltd  vs  Ls.  Roch,  $71. 
National  Fly  Catcher  Co.  vs   Pelland 

Freres,   $27. 
A.  Brisson  vs  Jos.  Roy,  $49. 
E.  Aumais  vs  Lorenzo  Paquette,  $23. 
P.  M.  Beaudoin  vs  Jos.  Miron,  $15. 
P.    M.    Beaudoin   vs    Henri   Larouche, 

$34. 
J.  A.  Rack  &  Cie  vs  H.  Dohen  Sons 

&  Co.,  $72. 
Mme  J.  A.  Ranger  vs  Jos.  Giroux,  $77. 
J.  F.   Martel  vs   Henri  Forest,   $10. 


JUGEMENTS     EN    COUR    SUPE- 
RIEURE 


Alice   Parent   vs   L.    .   Payette,   Mont- 
real. 
American    Match    Ltd    vs    David      F. 

Stein,    Imp.    Bag   Co.,    Montreal. 
J.  H.  Hand,  Ls.  Major,  Sault  au  Recol- 

let. 
Greenfield  Land  &  Const.  Co.,  Ltd  vs 

Albert  Marcoux,  Acton  Vale. 
Layton  Bros,  vs  Kenneth  Parions,  Pte 

Claire. 
Banque  des  Marchands  vs  F.  A.  Syl- 

vestre,  Vaudreuil. 
J.  A.  Brien  vs  F.  A.  Fleury,  Vaudreuil 
J.  A.  Brien  vs  Oscar  Gladu,  Vaudreuil 
Paul  Lacombe  vs  Florence  Bibeau, 
Montreal;  Mme  Arthur  Roy,  He 
Perrot. 
Vipond  &  Vipond,  vs  Arthur  M.  Roy, 

Montreal. 
J.    P.   Dupuis,    Sinai   Jacob,   Max  Des- 

sureault,  La  Reine  Abitibi. 
T.  A.  Fauteux,  vs  Jos.  Grenier,  Mont- 
real. 
Ward  &  Co.  vs  Alf.  Legault,  Ste-The- 

rese  Blainville. 
Morris  Simon  et  al  vs  Saul  Garmaise, 
A.  Gillerman,  J.  Weisman,  Garmai- 
se &  Co.,  Montreal. 
Thos.    Couchar   vs      Emile    Schwarts, 

F.  Norman  Adams,  Montreal. 
Lariviere    Inc.    vs    Alphonse    Caron, 
A.  Caron,  B.  Caron  &  Fils,  Granby. 
Masson   &   Son   Ltd,   vs   Jos.   Richer, 

Ubert  Page,  Valleyfield. 
Laurence  &  Robitaille  Ltee,  vs  Pierre 

Fortier,  Montreal. 
J.  A.  Roch  &   Co  vs  Wilfrid  Lamou- 

reux,  La  Cie  Francaise,  Montreal. 
Chas.    Lalumiere    vs    Lewis    Solomon, 

11.   Solomon  &  Co.,  Montreal. 
Moscovitch   Bros   Co.,  Lte,   vs  L.   Sil- 
verman,  Montreal. 
John    Wilson    vs    Avard    Denis    Ltd, 
Gust.  Avard,  Alfred  Denis,  Montreal 
Marie   A.    Tessier,   vs  Arthur  Benoit, 

Montreal. 
Ls.  Simak,  vs  Sam  Freedman,  Mont- 
real. 
A.  Letang,  vs  C.  A.  Labrecque,  Mont- 
real. 
Ville  de  Montreal  st  vs  Armand  San- 

toire,    St-Chrysostome. 
Eliza  St-Denis,  vs  A.  Lafortune,  Mont- 
real. 


J.  B.  Martel,  vs  W.  H.  Harris,  Mont- 
real. 

Succession  Ed.  Roy  vs  H.  A.  St-Denis, 
Montreal. 

Vict.  Groleau,  vs  Thos.  Davidson  Mfg 
Co.,  Ltd.,  Montreal. 

Montreal  Investment  and  Realty  Co., 
Ltd,   vs   A.    Berichon,    Montreal. 

A.  Charbonneau,  vs  E.  Rhault,  Outre- 
mont. 

P.  W.  Ellis  &  Co.,  Ltd,  vs  F.  Milot. 
Grand  Mere. 

Ville  Montreal  Est,  vs  Dieudonne  Pe- 
loquin.      Montreal. 

H.  C.  Weston  vs  Edward  Kelley,  Mont- 
real. 

M.  Connolly  vs  E.  A.  D.  Morgan,  Mont- 
real. 

North  Ame.  Ace.  Ass.  Co.  vs  R.  W. 
Marshall  Ltd,  Montreal. 

Peter  Hawley,  Can  Steel  Foundries 
Ltd,  Montreal. 

Jos.  Dupras  vs  J.  U.  Dupont,  Mont- 
real. 

Edward   Fres.  Vincent,  vs   Mary  Fer- 

gusson,  Montreal. 

VENTES    PAR    HUISSIER 

David  Fineberg  vs  Paul  Deziel,  24 
nov.,  10  a.  m.,  731  St-Andre,  Bros 
sard. 

Mme  C.  Landry  vs  F.  Forlat,  24  nov. 
10  a.m.,  336  Dumas,  Brossard. 

<;    Kauffman  vs  O.  Lajeunesse,  11  a.m. 

1954  Chateaubriand.  Brossard. 

Virginie    Prizeau,   vs    Kmile      Daoust 

24  nov.,  11  a.  m.,  4  Rolland.  Brossard 

Win.  Oar  vs  Chas  Heath,  24  nov.,  11 
a.m.,  2104  Boyer,  Brossard. 

A.  Leclaire  vs  J.  McGilleoiq,  26  nov. 
10  a.m.,  753  1st  ave.  Viauville,  La 
pierre. 

M.  M.  F.  Kelly  vs  Emery  Laporte,  26 
nov.,  10  a.m.,  225  Brown,  Lapierre. 

Can.  Railway  Co.,  Dom.  Transport 
Co.,  Ltd  vs  W.  B.  Gilmour,  26  nov., 
2  p.m.,  50  Fort,  Marson. 


ABANDON    JUDICIAIRE 


Leclaire    Shipbuilding    Co.,    Sorel,    P. 
L.  Turgeon,  curateur. 


:o:- 


DEMANDES     EN     SEPARATION 
BIENS. 


Beatrice  Harte  vs  Wm.  Weller,  Mont- 
real. 

Delphina  Clermont  vs  Etienne  Alcide 
Goyette. 

Maria  Jolicoeur  de  Labelle  vs  Arthur 
Nantel. 


-:o:- 


CURATEURS 


Francois  Moraud  de  St-Jerome,  Le- 
faivre  &   Gagnon,   curateurs. 

West  End  Motor  Sales  Montreal, 
Edmond  Carneau,  curateur. 

L.  C.  Beauchamp,  Montreal,  J.  G.  Du- 

hamel,  curateur. 

John  Wilkins  &  Co.,  Vincent  &  La- 
marre,  curateurs. 
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Le  Marche  de  1' Alimentation 


Mercredi   soir,  le  19   novembre  1919. 

Le  marche  des  pores  est  plus  facile 
et  cela  s'applique  aux  animaux  vi- 
vants  et  abattus.  D'une  facon  gene- 
rale,  il  en  est  resulte  des  declins  sur 
les  prix  des  jambons,  du  bacon,  du 
pore  en  baril,  etc.  Le  saindoux  et  la 
graisse  vegetale  ont  egalement  bais- 
se. Les  divers  morceaux  de  choix 
ont  subi  une  revision  de  prix,  dont 
plusieurs  ont  baisse.  Le  marche  du 
beurre  est  tres  fort,  mais  il  n'y  a  pas 
de  changement  a  noter.  Les  oeufs  se 
sont  maintenus  tres  fermes,  mais 
sans  changement.  Les  oeufs  stricte- 
ment  frais  sont  difficiles  a  trouver  en 
quantites  necessaires.  Les  ventes  de 
volailles  sont  actives  de  meme  que 
celles  du  poisson  avec  des  approvi- 
sionnements  suffisants  pour  repondre 
aux  besoins  du  commerce  et  seuls  de 
petits  changements  insignifiants  ont 
ete  faits.  Le  commerce  est  tres  satis- 
faisant.  Les  maisons  de  salaison, 
dit-on,  disposent  de  quantites  conside- 
rables de  produits  du  pore  aux  ache- 
teurs  a  I'exterieur,  y  obtenant  des 
prix  plus  eleves  pour  ce  qu'ils  ont  a 
vendre. 

LES    MEILLEURS    PORCS   VIVANTS 

A   $17.00;    LES    MORCEAUX    DE 

CHOIX    DE    VIANDE    FRAI- 

CHE    BAISSENT 

Viandes  fratches  —  Le  marche  des 
pores  a  energistre  certains  petits 
changements  au  cours  de  la  semaine.- 
Les  pores  abattus  a  la  campagne  sont 
cotes  a  $22  le  quintal.  Les  divers 
morceaux  de  choix  de  pore  et  de 
boeuf  ont  baisse,  bien  que  les  prix  du 
pores  a  enregistre  certains  petits 
en  demande  active.  Les  stocks  sont 
suffisants  pour  repondre  aux  besoins 
immediats.  En  general,  ces  approvi- 
sionnements  sont  de  bonne  qualite. 

Nous  cotons: 
Pores   vivants 17-00  17.25 

Pores   prepared— 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 24.50  25.00 

Truies    (pesantes)    ^iUU 

Pore  frais — 
Gigot  de  pore  (trimme) 
Longes  (trimmees)  .  . 
Longes  (non  trimmers) 
Epaules  (trimmees)  .  . 
Saucisse  de  pore  (pure) 
Saucisse  de  ferme  .   .   . 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 
Quartiers  derriere    .     . 
Quartiers  devant    .    .    . 

Longes    

Co.e*  .     ■      ■ 

Chucks    

Hanches    


0.23 
0.14 


0.311 

0.36 

0.32 

0.25 

0.24 

0.18 


0.25 
0.15 
0.35 


(Vaches) — 

Quartiers  derriere    .    .     . 

0.18 

0.20 

Quartiers  devant   .    .    .    . 

0.11 

0.13 

Longes    

0.27 

0.22 

Chucks    

.... 

0.11 

Hanches 

0.17 

Veaux  (suivant  quality)   . 

0.22 

0.28 

Agneaux,    50  80    lbs     (en 

tiers),  la  lb 

0.22 

0.28 

Mouton,    45-50    lbs    No    1 

0.18 

LES  JAMBONS  FUMES;    LE   BACON 

ET    LES    VIANDES    EN    BARILS 

BAISSENT 

Viandes  preparees  —  Un  commerce 
actif  a  ete  fait  sur  les  diverses  va- 
rites  de  bacon  et  il  y  a  eu  au  cours 
de  la  semaine  un  certain  affaiblisse- 
ment  dont  le  resultat  a  ete  des  de- 
clins sur  la  plupart  des  varietes.  Les 
jambons  aussi  ont  ete  plus  faciles, 
et  il  y  a  une  demande  moins  consi- 
derable que  jamais  auparavant.  Le 
pore  en  barils  est  plus  facile  avec  un 
declin    pour  le   pore  "heavy   mess". 

Nous  cotons: 


Viandes  pr6par£es — 

Jambons: 

Medium,  fum6s,  la  lb — 

(Poids)   12-14  lbs   ...    . 

0.36 

14-20 

0.35 

£0-25 

0.33} 

25-35 

0.301 

Plus  de  35  lbs    

0  29 

0.30 

Bacon — 

Dejeuner,   la  lb.    (suivant 

0  35 

0.50 

0.45 

0.49 

Cottage  rolls 

0.32-1 

Jambon  Picnic 

0.29 

Pore  en  baril — 

Canadian    short    cut     (lb.) 

morceaux  30-40   .... 

54.00 

Dos,  clear  fat  (bbl.)  mor- 

ceaux 40-50 

56.00 

Pore,  lourd   (baril)    .    .    . 

42.00 

Boeuf  (plate) 

32.00 

Boeuf,    (mess) 

29.00 

Pore   engraisse'  aux  feves 

48.00 

LES      JAMBONS      CUITS      ET      LES 
LANGUES   DE   PORC   BAISSENT 

Viandes  cuites  —  Le  marche  des 
jambons  cuits  est  plus  facile,  etant 
cotes  a  50J/2C  la  lb.  La  langue  de 
pore  a  baisse  egalement,  son  prix  ici 
etant  de  40c  la  lb.  pour  la  variete  en 
gelee.  Le  commerce  a  ete  stable  et 
les  stocks  sont  suffisants  pour  repon- 
pre  a  la  demande. 

Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.14     0.15 

Langue  de  boeuf  en  gel6e,  choix  0.59 
Langue  de  pore  en  gel^e  .  .  .  0.40 
....1.. .,0,1   ei  langue,  la  lb.    .    ..  .     0.30 

Venn   nl    lanetie 0.23  ■ 

Jr.mfcons,  roais 

„„_...  kl.  .s 0.501 


Epaules,  roties 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pat6s  de  pore   (douz.) 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15    0.19 

LES    PRIX    DE    LA    GRAISSE    VEGE- 
TABLE  ONT  BAISSE 

Graisse  vegetale  —  Les  prix  sont 
plus  bas  que  ceux  de  la  semaine  der- 
niere,  les  reductions  etant  d'environ 
un  centin  sur  toute  la  ligne.  Cette 
baisse  est  arrivee  a  la  suite  de  I'affai- 
blissement  des  marches  du  saindoux. 
Les  stock  ont  parfaitement  repondu 
aux  demandes. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,   400  lbs,  la  lb.    .  0.28  0.28} 

Tinettes,  50  lbs 0.28}  0.29 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.  .    .    .  0.28|  0.29J 

Morceaux  de  1  lb.,  la  lb.  0.30  0.30} 

LES      PRIX    DU      SAINDOUX      BAIS- 
SENT;     LES    APPROVISIONNE- 
MENTS   SONT   CONSIDERA- 
BLES 

Saindoux  —  Des  prix  reduits  sont 
en  vigueur  pour  le  saindoux  pur  et 
le  marche  a  baisse  de  "\'/2c  a  2c.  On 
attribue  cette  baisse  a  ('accumulation 
des  stocks  et  a  la  vive  concurrence 
qui  existe  actuellement.  II  est  aussi 
evident  que  I'ordonnance  du  nouveau 
Bureau  du  Commerce  a  contribue  a 
rendre  le  ton  plus  facile,  bien  qu'un 
marchand  de  gros  ait  declare  que  les 
stocks  sont  expedies  sur  les  marches 
des  Etats-Unis,  ou  des  prix  plus  ele- 
ves peuvent  etre  obtenus.  La  deman- 
de   locale   est   encore   active. 

Nous  cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .  .  0.29  0.29* 

Tinettes,   50  lbs,   la  lb.  .  0.29*  0.29| 

Seaux,   20   lbs,  la  lb.    .  .  0.261  0.39 

Morceaux,  1  lb,  la  lb,   .  .  0.30}  0.31 

LA     MARGARINE     SE     VEND     BIEN 

ET   ELLE    EST  SUR    UNE   BASE 

STABLE 

Margarine  —  Un  commerce  stable 
a  ete  fait.  La  temperature  plus  froi- 
de  aura  pour  effet  de  developper  le 
commerce  et  avec  le  beurre  cher,  II 
n'y  a  pas  le  moindre  doute  que  les 
prix  deviendront  plus  faciles,  bien 
qu'aucun  affermissement  n'ait  encore 
ete   enregistre. 

Margarine — 
En    morceaux,   suivant   la 

quality   la   lb 0.36     0.38 

En    tinettes,     suivant    la 

quality   la  lb.    .    .    .    .     0.31     0.34 
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LE    BEURRE    MONTE 

Jeurre  —  En  sympathie  avec  le 
rche  de  New-York  qui  a  enregistre 
nedi  une  hausse  de  ^  a  1c  la  lb. 
ir  le  meilleur  cremerie,  le  ton  du 
rche  ici  continue  d'etre  fort  par 
te  de  la  demande  continuelle  et 
belles  affaires  ont  ete  faites  sur 
marche  local  et  pour  renvoi  a  I'ex- 
ieur. 


;merie  Pasteurise 
meilleur  cremerie 

a  cremerie  .... 
meilleur  de  ferme 


0.66  0.66| 
0.65A.  0.65J 
0.64J  0.64J 
0.59     0.60 


S  OEUFS  STRICTEMENT  FRAIS 
SONT  RARES 

>eufs  —  II  devient  de  plus  en  plus 
ici  le  de  se  procurer  chez  les  pro- 
teurs  des  stocks  suffisants  d'oeufs 
Bien  qu'ils  soient  cotes  nomi- 
;ment  a  72-73c,  il  est  presque  invi- 
sible de  remplir  les  commandes. 
oeufs  de  choix  se  vendent  bien  et 
!emande  se  maintient  merveilleuse- 
it  bien  de   semaine  en  semaine. 


fs  strict ement  frais 0.80 

■  choix 0.65 

0.58 

2 0.55 


MARCHE  DES  VOLAILLES  EST 
FERME 

ilailles  —  Le  seul  changement 
rortant  sur  le  marche  des  volailles 
r  arees  a  ete  un  ton  plus  fort  pour 
sbies  et  les  prix  ont  monte  de  3c 
■  la  lb.  par  suite  de  I'augmentation 
1 1  demande  et  des  petits  stocks  qui 

<ent.  Les  lots  parmi  lesquels  le 
1  e  pouvait  se  faire  se  sont  vendus 
:5c  a  28c  la  lb.  Les  marches  des 
ii1:s  lignes  est  ferme  avec  des  arri- 
3is  suffisants  pour  rCpondre  a  tous 
sbesoins  et  il  se  fait  un  bon  com- 
e  e.  Le  marche  des  volailles  vi- 
":s  est  actif  sans  changement  de 
•itoutefois. 

t  us  cotons   les   prix  suivants: 

En  vie  Prepares 

32c  a  35c  40c  a  44c 

21c  a  26c  20c  a  28c 

s 18c  a  20c  25c  a  28c 


PATATES       SANS       CHANGE- 
ENT;    ELLES   POURRAIENT 
MONTER 

Pates  —  La  demande  continue 
bonne  pour  les  patates  de  tou- 
s  sources  et  comme  il   n'y  a   pas 

••Tientation  dans  les  arrivages,  le 
ie  prend  vite  toutes  les  offres 
sont  faites.    II  n'y  a  pas  de  chan- 

"Mt  dans  les  prix,  mais  le  ton  est 
t  une  avance  peut  se  produire 
un  avenir  tres  rapproche.  Le 
erce  est  actif  avec  des  ventes 
s  de  char  de  patates  blanches 
c  a  $1.80   le   sac   de   90   lbs   ex- 


track,    et    en    gros    a   $2    le    sac    de    90 
lbs  ex-magasin. 

LE    POISSON     EN    ABONDANCE    ET 

L'ON    S'ATTEND    A    UNE    GROS- 

SE   DEMANDE 

Poisson  —  Beaucoup  de  poisson  est 
demande  actuellement  par  le  com- 
merce et  Ton  a  hate  de  savoir  le  re- 
sultat  de  la  fete  nationale  du  poisson. 
Le' commerce  des  huitres  s'ameliore 
et  les  commandes  augmentent  de  jour 
en  jour.  Les  poisons  geles  et  sales 
seront  bientot  en  plus  grande  deman- 
de. 

Nous  cotons: 

Poisson  frais 

Carpe,  la  lb 0.11  0.12 

Dore" ....  0.20 

Anguilles,  la  lb 0.12 

Bullheads  (pr6par6es) 0.13 

Uaspereaux,  chacun 0.08 

Haddies 0.12  0.13 

I-  iiri    de  haddies "  ":i 

Haddock 0.07*  0.08* 

Fietan,  Est 0.24 

Fietan,   Ouest 0  2:!  0  24 

Morue,   tranches    ....     0.10  0.12 

Morue   pour   le   marche'    .     0.06 .',  0.07j 

Carrelets 0.08  0.10 

Crevettes 0.35  0.40 

Homards  vivants 0.35 

Petit  brochet  (pike),  la  lb 0.13 

Saumon     (B.C.),     la     lb, 

rouge 0.25  0.26 

Saumon  de  Gaspe  ....     0.28  0.30 

Truite  des  Lacs 0.20 

Maquereau 0.14  0.15 

Poisson   blanc 0.17  0.18 

Truite  de  russeaux   .    .    .     0.38  0.40 

Poisson  fume 

Haddies,   BXs,   la  lb.    .    .     0.12  0.13 

Filets 0.18 

Bloaters,  la  boite 2.00 

Kippers 2.25 

Poisson    gele 

Gaspereaux,  la  lb 0.06*  0.07 

Fietan,   gros   et  petit    .    .     0.19  0.20 

F16tan,  de  l'Ouest  ....     0.20  0.21 

Fietan,  moyen 0.21  0.22 

Haddock 0.06*  0.07 

Maquereau 0.13 

Dord 0.14  0.15 

Morue  en   tranches    .    .  '.     0.08  0.08* 

Saumon  de  Gaspe,  la  lb.     0.24  0.25 
Poisson  sale 
Morue — 
Morue,  gros  baril.  200  lbs     ....   21.00 
Morue,  No  1,  medium,  brl 

de  200  lbs 20.00 

Morue  No  2,  brl  de  30  lbs     ....   18.00 
Pollock  No  1,  brl  de  200 

lbs 15.00 

Morue,   sans   aretes    (boi- 

tes  de  30  lbs),  la  lb 0.20 

Morue,  sans  aretes,    (car- 
tons de  24  lbs),  la  lb 0.20 

Morue    (Ivory),  morceaux 
de   2  lbs,   boites   de   20 

lbs 0.18 

.Morue,     sans     aretes     (2 

lbs) 0.23 

Morue.  en  filaments   (boi- 
tes de   12  lbs)    ....      2.40  2.50 
Morue    s6ch6e,    baril    de 

100  lbs 13.00 

Poisson  fume 

Haddies,  BXs,  la  lb.   .    .    .     0.12  0.13 

Filets    . 0.18 

Bloaters,    boite 2.00 

Kippers 2.25 


L'EPICERIE 

II  y  a  eu  au  cours  de  la  semaine 
un  mouvement  tres  stable  des  arti-. 
cles  d'epicerie  aux  scheteurs  gene- 
raux  et  le  seul  inconvenient  que  Von 
a  eprouve  ca  ete  de  ne  pas  se  procu- 
rer tout  ce  dont  on  avait  besoin.  Les 
prix  ont  monte  sur  quelques  lignes, 
taidis    qu'ils    cnt    baisse    sur   d'autres 

UN     PEU     D'AMELIORATION      DANS 
LES    LIVRAISONS    DU    SUCRE 

Sucre  —  La  plus  petite  ameliora- 
tion est  accueillie  avec  plaisir  dans 
le  moment  en  ce  qui  concerne  les  ap- 
provisionnements.  Les  raffineries  St. 
Lawrence  ont  de  nouveau  repris 
leurs  operations  pendant  que  les  raf- 
fineries de  Montreal  et  d'Halifax  con- 
tinuent  a  fondre.  Le  commerce  re- 
coit  une  assez  bonne  quantite  et  Von 
peut  dire  que  tous  en  recoivent.  Les 
tendances  portent  vers  I'affermisse- 
ment,  mais  les  cotations  restent  sans 
changement. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 

Atlantic,  extra  granule'   ....  11.25 

Acadia,  extra  granule 11.75 

St.  Lawrence,  extra  granule  .   .  11.25 

Canada,  extra  granule    ....  11.25 

Dominion  cristal  granule   .    .    .  11.25' 

Glace,  barils 11.00 

Glace,   (boites  de  25  liv.)    .    .    .  11.20 

Glace,   (boites  de  50  liv.)    .    .    .  11.60 

Glace,  1  livre 12.80 

Jaune  No  1 10.85 

Jaune  No  2  or 10.25  10.75 

Jaune  No  3 10.15  10.65 

Jaune  No  4 10.10 

En  pQudre,  barils 11.00 

En  poudre,  50s 11.30 

En  poudre,  25s 11.50 

Cubes  et  dec.  100  lbs 11.85 

Cubes,  boites  de  50  lbs  ...    .  11.95 

Cubes,  boites  de  25  lbs   ...    .  12.15 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 13.25 

En  morceaux  Paris,  barils  .   .   .  11.60 

100  lbs 11.70 

boites   50  lbs    .    .  11.80 

boites  25  lbs    .    .  12.00 

"  cartons  5  lbs    .    .  11.70i 

cartons  2  lbs    .  13  50^ 

Crystal   Diamond,   barils    .    .    .  11.85 

"  boites    100    lbs    .  11.95 

"  boites     50   lbs    .  12.05 

"  boites      25    lbs    .  12.25 

Demerara,  pale,  la  lb 0.10 

PEU  DE  VENTES  POUR  L'EXPOR- 

TATION;   LES  CONSERVES 

SONT  STABLES 

Conserves  —  Le  marche  est  stable 
et  sans  changements  notables.  Tres 
peu  d'importation  a  ete  fait  derniere- 
ment,  et  il  y  a  juste  un  bon  mouve- 
ment vers  le  commerce  domestique. 
La  livraison  des  commandes  inscrites 
a  ete  forte  au  commerce,  et  les  mar- 
chands,  dit-on,  ont  accepte  avec  plai- 
sir leurs  stocks  complets.  Aux  Etats- 
Unis  un  peu  de  faiblesse  a  caracterise 
certaines  lignes,  mais  aucune  reduc- 
tion definie  n'a  et6  faite.  Les  sardines 
de  Norvege  ont  baisse. 
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1.65 
1.95 
5.25 
2.40 
4.65 
16.00 


4.50     4.75 


4.50 


4.75 
4.65 
2.80 

3^75 
4.75 
4.75 
5.40 
1.90 
3.60 
1.90 
2.30 
4.50 
2.20 


Nous    cotons: 

Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1-40 

Pommes,  3s.,  doz 180 

Pommes,  gall.,  doz • 

Blueberries,  2s 2.25 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .   . 

gallon,  doz 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    epais,    la 

douz 

Cerises     blanches,     sans 

noyau    

Gooseberries,  2s  doz 

Gooseberries,    2s.    (seaux)   2.774 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 3.00 

Peches,  2y2   (sirop  clair)    .   4.00 

Poires,  2s 4.25 

Poires,  2y2s 5.25 

Poires,  2s    (sirop    clair)     

Annanas  (gratte  et  tranche)  2s. 
Boites  plates,  1  lb.,  douz.  . 
Boites  rondes,  2  lbs,  douz.    . 

Boites,  2V2s •  4.00 

Pruneaux    Lombardie    .     .   2.00 
Prunes,   Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.4;> 

Reines-Claudes     (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises.  2s 4.70 

Framboises,  21/2s •••• 

Fraises,  2s 4.65 

LEGUMES 

Asperges   (americaines  ver- 

tes),  doz.  2y2s 4.50 

A.sperges  importees,  21/2s..  4.85 
Asperges    (pointes)    cana- 

diennes 5.50 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .   185 

Feves,  Refugee 2.00 

Bled'Inde    (2s) 1-65 

Betteraves,   2  lbs 

Garottes  (tranchees),  2s.  .  1.45 
Ble-d'Inde   (en  epis)   gal.   .   7.00 

Epinards,   3s 

Epinards,  Can.    (2s) 

Epinards  Californie,  2s   .    .   3.15 

Tomates,  Is 0.95 

Tomates,  2s :  • 

Tomates,  2y2s 1.85 

Tomates,  3s 

Tomates,  gallons 6.00 

Citrouille,    2%s,    (douz.)    

Citrouille,  gallon  (douz.)    

Pois,  standards   .    .    .    .  • .     1-85 
Pois,  early  June    ....     1.92} 

Pois,  tres  fins.  20  oz 

Pois,  2s.,  20  oz 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

crees,  boites  2  liv 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes  

Chums,     boites      de     %s., 

plates 

Sockeye,  48,  Is  douz 

Sockeye,   96,    y2s    douz 

Boites    hautes    de    1    lb. 
caisses   de  4  dz.,  la  dz.     4.00 

Pinks,  1  lb.,  plates 

Pinks,  1  lb.,  hautes   . 

Pinks,  y2  lb.,  douz 

Pale,  1  lb.,  douz ••- 

Pinks,  Vz  lb.,  douz 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 

Cohoes,  1  lb.,  hautes   .    .     

Cohoes,  %  lb.,  plates 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00 

Red  Springs.  %  lb 

White  Springs  (Is) 


4.85 
5.25 

6.00 

2.10 

2.10 

1.70 

1.00 

1.75 

7.50 

2.85 

1.80 

3.50 

1.00 

1.50 

1.90 

2.15 

7.02} 

1.10 

3.25 

1.90 

1.97} 

3  00 

1.57} 


2.75 


1.35 


2.00 

1.20 
4.75 
2.50 

4.30 

2.25 

2.60 

1.37* 

2.37} 

1.50 

3  50 

3.75 

1.90 

4.60 

4.00 

2.40 


Saumon  Gaspe,  marque 
Niobe  (caisses  de  4  dz.) 
la  douz 

Saumon  Labrador,  1  lb., 
plates  

Saumon  Alaska,  rouge, 
1  lb. 

Pilchards.  1  lb.,  hautes    . 

Steak  de  baleine,  1  lb., 
plates  

Hareng,  importe,  sauce 
aux  tomates 

Hareng,  kippered   .... 

Harengs,  kippers,  douz. 
(caisse  de  4  douz.)    .    . 

Harengs  (sauce  aux  to- 
mates) douz 

Haddies    (lunch),  %  lb.    . 

Haddies,  chicken,  (4  dz. 
a  la  caisse)    douz.    .    . 

Sardines  canadiennes  (en 
caisse) 

Sardines  norvegiennes,  la 
caisse  de  100   (%s)    .    . 

Sardines  canadiennes  (sui- 
vant  la  qualite),  la 
caisse 

Sardines  franchises   .    .    . 

Viande    <de     crabe     japo- 

naise.  douz 

Clams  (riviere),  1  lb.,  la 
douz 


4.25 
1.90 


2.85 


2.25 

6.25 

24.00 


6.25 
32.00 


2.25 

3.60 

4.50 
2.00 

1.90 

3.25 
2.90 

2.35 

1.85 
1.00 

2.35 

6.75 

25.00 

17.50 
34.00 

6.50 

1.90 


LES    POIS     CASSES    PLUS     CHERS; 
LES  FEVES  SE  VENDENT  B1EN 

Feves,  pois  —  On  rapporte  un  com- 
merce stable  pour  les  feves,  les  meil- 
leures  varietes  etant  accueillies  avec 
faveur.  Les  stocks  sont  suffisants 
pour  repondre  aux  besoins.  Les  pois 
casses  ont  monte  a  $8.00  le  boisseau 
chez  certains  marchands. 

Nous  cotons:  — 


Feves    canadiennes,    triees 
a  la  main,  le  boisseau   .   5.40 

Colombie-Anglaise 

Feves  brunes 3.50 

Japonaise   .    s 

Yellow  Eyes 

Lima,  la  livre 010 

Kidney 60° 

Pois    blancs,    a    soupe,    le 

boisseau 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98  livres) 7.00 


5.75 
5.00 
4.00 
5.25 
5.50 
0.12 
6.50 

4.00 

7.25 


LES     PRIX     DES     NOIX     SE     MAIN- 

TIENNENT;    D'AUTRES   APPRO- 

VISIONNEMENT.S  ATTEN- 

DUS    BIENTOT 

Noix  —  La  tendance  porte  vers 
I'affermissement  sur  la  plupart  des 
lignes  de  noix  et  bien  qu'il  n'y  ait  pas 
eu  de  changement  sur  ce  marche,  Ton 
s'attend  a  ce  que  les  livraisons  au 
commerce  soient  considerables,  avec 
I'approche  de  la  sareon  des  fetes  et 
un  commerce  de  saison  plus  conside- 
rable que  d'habitude.  Les  consigna- 
tions qui  avaient  ete  detenues  a 
New-York  en  attendant  le  reglement 
de  la  greve  des  debardeurs  seront  de- 
chargees  et  livrees  a  leurs  divers  con- 
signataires. 
Nous  cotons: 

Amandes  Tarragone,  la  lb.  0.28    0.30 
Amandes  (ecalees) °-62 


Amandes   (Jordan) 0.75 

Noix  du  Bresil,  (nouvelles)  ....  0.26 
Noix  du  Bresil  (med.)  .  .  0.15  0.17 
Chataignes  (canadiennes)  ....  0.20 
Avelines  (Sicile),  la  lb.  .  .  0.28  0.30 
Avelines  Barcelone  ....  0.25  0.26 
Noix  Hickory   (grosses   et 

petites) 0.10    0.15 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts    (roties)   — 

Jumbo 0.23    0 

Fancy 0.15    01 

Extras 0.12    0.14 

Salees  espagnoles,  la  lb.   .  0.29    0.30 
Ecalees  No   1,   Espagnoles  0.25    0.26 

Ecalees  No  1 0.16J  0.18 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts   (salees)   — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassees,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32    0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies   .    .    .    ; 0.32 

Pecans,     Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 

Noix  (Grenoble) 0.29 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0.23    0.! 

Noix  (ecalees) 0-j 

Noix   (espagnoles)    ....  0.30    O.i 

LES       FRUITS      SECS       ARRIVEf 
LENTEMENT;     LE     MARCHE 
EST     FERME 

Fruits  sees  —  Bien  que  certains 
rivages  aient  ete  enregistres,  le 
vement  des  fruits  semble  peu  cons 
rable  pour  plusieurs  items.     Cela 
probablement  du  a  une  certaine  c 
gestion,   et   un    importateur   I'attri 
a  la  rarete  des  wagons  a  marcha 
ses.  On  dit  que  les  enquetes  faites  at 
Etats-Unis   relativement   a   la  fixatic 
des   prix   pour   les   divers  fruits  sd 
peut  avoir  pour  effet   de   modifier 
base,    mais,    naturellement,    person 
ne  sait  si  cela     amenera  la  reducti 
des   cotations.      II    y   a    une  deman 
toute  prete  pour  les  stocks  a  mesi 
qu'ils  arrivent,  et  dans  quelques  c 
e'est    une    indication   que    les  prix  i 
viendront  plus  faciles. 
Nous  cotons: 


Abricots — 

Slabs  

Fancy  

Pommes  (evapor<§es) 
Peches  (fancy)   .   .   . 

Faced  

Choix 


....  0 

....  0 

0.23}  0.j< 

....  0', 
0.19 
0.20 


Grand  choix 0.21 

12  onces  par  paquet   .    .    .  0.16 

Poires 

Pelures  (anciennes)  — 

Lemon °  jjj 

Orange »■« 

Citron ow 

Raisins — 

En  vrac,  boites  de  25  lbs, 
la  lb 0.18 

Muscatels,    2    couronnes    

Muscatels,  loose,  3  couron- 
nes, la  lb 

Muscatels,    1   couronne,   la 
lb 

Epepine  de  choix,  12  onces  .... 

Epepin<5  fancy,  paquets  de 
16  onces 
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pepins,  paquet  de  15 
:es 

pepins   (fancy)    .    .    . 

pepins  (fancy)   .   .   . 

ice,  choisi 

ice,  4  couronnes,  par 

ches 

nas  (bleached),  boltes 

50  lbs 

the,  anc.  empq.,  15 
es 


16 
133 


0.18 


0.14 


the    (grec)    en   vrac.   . 

I|ces 

s  de  50  lbs,  loose  .  .  0, 
?ts  de  15  onces  .  .  .  0 
.  8  onces  (20  paqts).  2 
.  6  onces  (50  paqts).  3 
.  4  onces   (70  paqts).  3 

ia,  80  lbs 

ices 

ces,  nouveau 

the  de  Calf,  (loose).  0. 
ants",   Calf.,  paqt.  de 

mces 0. 

^  Excelsior,  la  caisse 

10s.) 

s    Dromadaires     (36- 

) 

•ts   seulement.   Excel- 


16 

27* 


20 

20J 

00 

60 

70 


ts  seulement,   Excel- 


3  Dromadaire  .... 
s  (couche),  boites  de 


i  blanches  (boites  de 
4  onces)   


2.60 


0.23 
0.18 
0.17 
0.11* 

0.11J 

0.20 

0.28 

0.18 

0.16* 

0.23 

0.23 

2.60 

4.75 

5.00 

0.28 

0.26 

0.32 

0.22 

0.22 

6.25 

7.25 

0.20 

0.20 
0.22 

3.00 

5.40 


'olaille  Vivante,  Oeufs  Frals 

Pondus  et  Plume 

Demands   par 

P.   POULIN   &   CIE 

VRCHF.  BONSECOURS,  Montreal 
mises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demanr'ez  les  prix  par  lettre. 


lgez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Jaucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Presse 

aucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

RSgulier  et  a  Tail 


)TE  &   LAPOI  NTE 
Enr. 

rue  Adam,  MAISONNEUVE 


Figues     (boites    de    28,    8 

onces) 3.50 

Figues    (boites    de    12,    10 

onces) 2.20 

Figues  (pour  cuire),  boites 

de  50  lbs,  la  lb 0.14 

Pruneaux — 

Californie  (boites  de  25  lbs) : 

30-40s 0.32  0.35 

40-50s 0.30 

50-60s 0.25 

60-70s 0.22  0.25 

70-80s    (boite   de  25  lbs)  0.20  0.22 

80-90s 0.17  0.19 

90-lOOs 0.16  0.17 

100-120s 0.14 

Pelures — ■ 

Orange 0.45 

Limon 0.42 

Citron 0.62 

Melange^     cartons     %     lb., 

douz 2.75 

LE    PRIX    DE    LA    MELASSE    MONTE 
ENCORE 

Melasse  et  sirops  —  Une  autre  haus- 
se  a  ete  faite  par  une  maison  de  gros 
sur  la  melasse  de  choix  qui  se  vend 
actuellement  5c  de  plus  le  gallon.  Les 
tendances  portent  vers  la  hausse  et 
il  se  pourrait  que  les  prix  n'aient  pas 
encore  atteint  leur  plus  haut  niveau. 
Actuellement,  la  demande  est  stable 
et  considerable  pour  les  sirops  de 
maTs  et  les  prix  sont  fermement  main- 
tenus. 


INVENTIONS 

5     Protegees  en  tous  pays 

Si  vous  avez  une  invention  a  d£velopper 
et  a  protgger,  une  marque  de  commerce 
a  faire  enregistrer  veuillez  communi- 
quer  avec  nous. 

Nous  nous  chargerons  de  faire  pour 
vous  les  recherches  n£cesraires.  Nous 
vous  aiderons  de  nos  conseils  et  nous 
vous  donnerons  tous  les  renseigne- 
ments  o.ue  vous  desirez. 


PIGEON  &LYMBURNER 

AUTREFOIS 

PIGEON.  PIGEON    &    DAVIS 
Edifice  "Power"  MONTREAU 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Proprielaire 

COTE 

DU 

PALAIS 

Plan 

America 

in, 

$3.00,   $3.50    et 

$4.00 

pa 

p  Jour. 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  $  GUILLET 

NOTAIHES 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fail- 
lite  et  o>  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TROTS-RIVIEKES 


Sirop  de  bl6-d'Inde:  — 
Barils,   environ   700   livres    .    .     0  08J 

y2  baril 0.08.J 

Kegs 0.08| 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites   de   10   livres,   caisse   % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites    de    20   livres,   caisse    '£ 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .     2. CO 

3  galls.,  seau  38»4  liv.,  chaque     3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     6.25 

Sirop  de  bl<§-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse.  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse.  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,   %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6  20 

Sirop  de  canne   (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,   2   douz.,   a   la 

caisse 7.50 

M   barils.   les   100  livres    ....    10  25 

Barils,  les  100  livres 10  00 

Glucose,  cans  5  livres   (caisse).     4.80 

Melassea   des    Barbades:  — 
Prix  pour  rile  de  Montreal 

Puncheons 1.05     1.10 

Barils 1.P8     1.13 

Demi-barils 1.10    1.15 

LES    PRIX    DU    FOIN    DEPENDRONT 
DE    L'HIVER 

Foin  et  grain  —  Si  I'hiver  est  doux, 
il    est    probable    que    les    prix    du    foin 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

iron    Brew 
"Inger  Ale 
Cream  Soda 
-emon    Sour 
Cherry    Cream 
Champagne   Kola 


Cidre   Champagne 

Cidre  de  Pomme 

Eau   Minera.e 

Fralse 

Orange 

Siphon,   Etc. 


35  rue  Frontenac,   ^^hone 


LASALLE  256 


Les 

Farines    Preparers 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasln. 

BRODIE   &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.   Main  436 
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seront  moins  Sieves.  Actuellement, 
les  cultivateurs  gardent  ieur  foin  dans 
le  but  de  faire  monter  les  prix  et  Ms 
ne  sont  pas  bien  disposes  a  vendre 
Ieur  recolte  a  meilleur  marche  que 
les  prix  donnes  plus  bas.  Les  mar- 
chands  de  grain  ont  enregistre  quel- 
ques  fluctuations  avec  des  avances  et 
des    baisses   alternattvement. 

Foin,  paille,  grain    (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars) : 
Foin: 

Bon,  No  1,  tonne  de  2,000  lbs  $23.00 

Bon,  No  2 22.00 

Bon,  No  3 20.00 

Paille 11.00 

Avoine : 

No  2  C.W.   (34  lbs) 0.97J 

No  3  C.W 0.96 

Extra  Feed 

No  1  Feed 0.94 

No     2  Feed 0.92 

Orge: 

No  3  C.W 1.56 

No  3 1.55 

No  4  C.W 1.53 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'elevateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

AVEC     BEAUCOUP     D'HERBE     LES 
VENTES    DE    NOURRITURES 
SONT   MOINS  CONSIDE- 
RABLES 
Nourritures  —  Bien     que     les     mar- 
ches soient  stables,  la  vente  des  nour- 
ritures a  bestiaux  n'est  pas  considera- 
ble, car  la  temperature  permet  encore 
de  laisser  les  bestiaux  brouter  I'herbe 
des   paturages.      Toutefois,  les  appro- 
visionnements     sont     suffisants     pour 
repondre   aux    besoins    actuels   et  les 
prix  restent  sans  chsngement. 

Nourritures — 

Shorts: 
Chars  melanges 52.00 

Son: 

Chars  melanges 45.00 

Avoine  moulue    ....   60.00     68.00 

Orge    (chop) 64.00     70.00 

Midlings  sp<§ciales   .    .    .   61.00     62.00 
Farine  a  nourriture  (sac 

de  98  lbs) 3.75 

Nourriture  de  gluten 

(22%  de  proteiine): 

F.  O.  B.  Cardinal 64.00 

F.  O.  B.  Fort   William    .     .     .     62.00 

LES    ALLSPICES     ET    LES    CLOUS 
COMMENCENT  A   ARRIVER 
Epices  —  Le    marche  des    clous  et 


des  allspices  est  a  la  hausse  et  les 
marchands  ont  commence  a  hausser 
leurs  prix  la  semaine  derniere.  On 
rapporte  que  le  mouvement  est  bon 
sur  ce  marche. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.33  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.65  0.70 

Creme  de  tartre    (francai- 

se,  pure) 0.75  0.80 

Chicoree    canadienne    0.20 

Americaine  (high  test)  .   .  0.80  0.85 

Gingembre 0.29 

Gingembre  (Cochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.31 

Macis 1.00 

Epices  melangees   ....  0.30  0.32 

Muscade,  entieres   ....   0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en   poudre)  1.00  1.10 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi   (carraway)  holl.  no- 
minal    0.30  0.35 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine   de   celeri,   en  vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix   de    coco    filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  0.28 

Piments  .entiers 0.20  0.22 

PLUS       DE       COMMANDES       POUR 

L'EXPORTATION    FONT   L'AF- 

FAIRE  DES  MINOTERIES 

Farines  —  La  reception  de  comman- 
des  pour  plus  d'un  demi-million  de  ba- 
rils,  cette  semaine,  a  aide  les  mino- 
teries.  Le  commerce  domestique  est 
limite.  bien  que  le  mouvement  soit 
assez  bon.  Le  ton  est  decidement 
ferme  et  il  n'est  pas  Improbable  que 
certaines  avances  soient  faites  sur  ce 
marche. 

Nous  cotons: 

Chars  straight  ou  mixtes, 
50,000  lbs,  sur  la  voie,  le  ba- 
ril,  en  (  2)  sacs  de  juste,  98 
lbs 11.00 


La  lb:  en   (2)  sacs  de  coton,  98 
lbs n.i! 

Petits  lots,  le  baril  (2)  sacs  de 
jute,  98  lbs 11.31 

Farine     de     ble     d'hiver 

(baril) 10.7 


LES     PRIX    SONT     FERMES    POU 
LES    DIVERSES   VARIETE8 
DE    RIZ 

Riz  et  tapioca  —  Les  prix  sont  ft 
mes  pour  le  riz  des  dfverses  variet 
et  il  est  probable  que  des  stoc 
seront  detenus  a  des  prix  qui  montr 
ront  un  leger  declin. 

Nous  cotons: 
Ice  Drips,  Japon   (les  100  lbs) 

Caroline 17.00 

Honduras 18( 

Siam  No  2 

Siam,  (fancy) 

Rangoon  "B" 11.75 

Rangoon  "CC" 11.75    12! 

Sparling 

iYiandarin 

Patna 0.11 

Riz  brise,  fin 

Riz  brise,  gros 8.50 

Sagou,   brun 0.15    ( 

Tapioca,  la  lb.    (seed)    .    .  0.12* 

Tapioca,   (flake) 

Tapioca   (pearl) 0.12$ 

LE     CAFE     EST     FERME     ET 
VENTES   SE    MAINTIENNEI* 
Cafe  —   Le     marche  sur     place 
ferme  et  I'on  peut  dire  la  meme  ch, 
pour  les  futurs.     La  livraison  au 
merce  se  fait  assez  bien  ici  et 
a  pas  de  tendances  vers  un  fie 
ment.      Le   cacao   continue  d'etr 
me     et     les     mouvements    devien 
plus     lourds  a  mesure  que  la 
d'automne  avance. 


LA    LOI    LACOMBE 


Deposants  Employe 

H.  Racal H.  Racal  &  j< 

Romeo  Beaulieu 

. .   . .  E.  F.  Philips  Electrical  V> 

Adrien  Boiron M.  J.  Be 

Rene"  Hamel Merlyation, 

Joseph  Lapointe 

. .  . .  St.  Lawrence  Flour  Mills  0 
Arthur  Leonard  ..  Michel  Lefeit 
Maximilien  Morel 

. .  La  Cie  de  Peint.  et  Decor.,  it 


Tout   le   monde   connait,    Tout   le   monde    achete 


Demande 
considerable 


CG 


RIGA 


99 


Vente 
assure* 


Avis  aux 
Commergants 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.  Garnissez  done  vos  stocl 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservat 
contre  ce  terrible  fl6au. 

Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,   40    RUE    PLESSIS,    MONTREAL. 
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FAITES  ALLER 
PLUS  LOIN  LE 
DOLLAR  DE  LAIT 

DE  VOTRE  CLIENT 


Un  dollar  achete  moins  de  billets  de  lait  au- 
jourd'hui  qu'il  y  a  un  an.  Aucune  femme  ne 
veut  reduire  la  ration  de  lait  de  sa  f amille,  mais 
elle  est  tres  anxieuse  de  reduire  le  compte  de 
lait. 

Dans  cet  etat  d'esprit,  elle  appreciera  cer- 
tainement  le  KLIM.  Klim  lui  donnera  une  pro- 
vision tou jours  prete  de  lait  pur  separe  a  meil- 
leur  prix. 

KLIM  est  economique,  parce  qu'il  n'y  a  pas 
de  gaspillage.  II  ne  surira  pas  et  ne  gelera  pas, 
et  peut  etre  employe  jusqu'au  dernier  grain 
dans  la  boite. 

Aidez  a  reduire  les  comptes  de  lait,  en  re- 
commandant  l'emploi  du  KLIM.  Vous  serez 
bien  pave  en  satisfaction  et  en  ventes. 

Vendez  une  boite  de  10  livres  de  preference 
a  une  livre.  C'est  plus  economique  pour  vos 
clients  et  plus  profitable  pour  vous.  Comman- 
dez  chez  votre  maison  de  gros  reguliere. 

Souvenez-vous  de  tou jours  accentuer  la  sa- 
veur  du  KLIM.  C'est  la  marque  qui  fait  ce  lait 
pur,  separe,  sous  forme  de  poudre  different  de 
tous  les  autres  produits  du  lait  que  vous  vendez. 

C'est  un  point  certain  de  vente,  qui  est  prou- 
ve  par  chaque  boite  qui  sort  du  magasin. 

CANADIAN  MILK  PRODUCTS 

LIMITED 
10  Ruelle  Ste-Sophie,  Montreal. 
ST.  JOHN  TORONTO  WINNIPEG 


En   fecrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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ACHETEZ  le  Tabac  de  Macdonald  en  boites  sceiiees  de  dix  livres.  II  y  a  quatre  palettes  de  plus 
dans  chaque  boite  de  Brier  et  de  Prince  of  Wales.  Ce!a  donne  au  detaillant  un  profit  additionnel 
de  60c  a  80c. 


TABAC  A  CHIQUER  EN  PALETTE 

Prince  of  Wales 

Crown 

Black   Rod   (torquette) 

Napoleon 


TABAC  A  FUMER  EN  PALETTE 

Brier 
Index 
British  Consols 


Marque   de   fabrique    enregistree 

Agents  des  ventes: 

Nouvelle-Ecosse— Pyke    Urns.    Halifax.  Hamilton— Alfred  Towis  &  Pmi. 

Nouveau-Brunswick— Schofield   &    Beer,   St.   John.  London— DC.   Hannah  Ma^n^    «     r 

Kingston— D.   Stewart   Robertson   &   Sons.  Manitoba   et   Nord-Ouest— The    W=    L.    Mackenzie    &    ( 

Ottawa— 1).   Stewart    Robertson    >v-    Sons.  Winnipeg.    .  „„,,„„„ 

Toronto-*).   Stewart   Robertson   .v   Sons.  Colombie-Anglaiser-G.eorge  A    Stone,    Vancouver. 

Quebec — H.   C.   Fortier,   Montreal. 

W.   C.   MACDONALD   REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 


Ltd., 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 


11.  XXXII  — No  47 


LE  PRIX  COURANT,  vendrerli  21   no'vembre   1919 


55 


Vendez  le— 

CATSUP   AYLMER 


Cest  le  temps  de  f aire  savoir  a  vos  clients  que  vous  avez 
un  assortiment  de  ce 


Catsup  pur  aux  tomates 


II  n'a  jamais  manque  de  faire 
des  clients  satisfaits  et  regu- 
liers  —  a  cause  de  sa  superiori- 
ty incontestable.  II  assure  un 
ecoulement  rapide  de  stock  et 
des  profits  substantiels.  Don- 
nez  votre  commande  imme- 
diatement!  Ne  laissez  pas 
votre  stock  degarni! 

Si  vous  ne  pouvez  vous  procu- 
rer le  Catsup  Aylmer  chez 
votre  marchand  de  gros,  ecri- 
vez,  telephonez  ou  telegra- 
phiez  a  la 


EN  BOUTEILLES 

Trois  dimensions:  8  on- 

ces,  12  onces,  17  onces. 

Toutes  en  caisses  de  2 

douzaines. 


Pets  de  verre  et  de  pierre 

Capacite:  I  gallon  —  4 
par  "crate". 


DOMINION  CANNERS,  Limited,  Hamilton,  Canada. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentlonnez  "Le    Prix   Couran'.",   s.v.p 
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line  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand  qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles  Renuall. 

POUR  L'AUTOMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire  a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement  pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES,  Limited. 

Successeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


II  y  a  plus  de  veritable  valeur  en 
fait  de  savon  dans  un  morceau  de 
"  SURPRISE  "  que  dans  n'impor- 
te  quel  autre  savon  a  blanchissage 
of fert  en  vente  au  Canada.  II  n'est 
pas  surcharge  d'ingredients  inuti- 
les  pour  le  faire  par aitre  gros.  Ce 
n'est  rien  que  du  bon  Savon  Solide. 


N'acceptez  pas  de  contrefacons. 


The  St.  Croix  Soap   Mfg.  Co. 


Nos  Biscuits  font  pins  que  de  donner 
une  satisfaction  ordinaire 

Nous  voulons  dire  par  la  que  nous  nous  efforcons 
dans  nos  procedes  de  manufacture,  non  pas  de  pro- 
duire  un  article  d'une  qualite  assez  bonne  pour  la 
vente,  mais  de  produire  un  article  qui  donne  une 
satisfaction  maximum  pour  la  valeur  recue. 
Depuis  plus  de  trente-cinq  ans  nous  faisons  affaires 
dans  la  Province  du  Quebec,  et  nous  nous  sommes 
acquis  une  reputation  qui  vous  permet  d'offrir  nos 
Biscuits  Soda  en  toute  confiance,  sachant  parfalte- 
ment"  qu'ils  repondront  aux  besoins  de  vos  clients 
et  que  vous  n'aurez  jamais  de  plalnte  a  leur  sujet. 
Nos  voyageurs  sillonnent  la  Province  en  tous  sens, 
porteurs  de  nos  echantillons.  Us  sont  a  votre  dispo- 
sition pour  vous  donner  tous  renseignements  con- 
cernant  les  approvisionnements  dont  vous  pouvez 
avoir  besoin.  Voyez-les  done  a  leur  passage,  ou  bien 
ecrivez-nous  en  nous  demandant  leur  visite,  ce  qui 
ne  vous  engagera  en  rien. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  juge  comme  complet, 
si  vous  ne  tenez  un  assortment  de  nos  principales 
lignes  de  BISCUITS. 

DEMANDEZ-NOUS      NOS     LISTES     DE     PRIX 

The  Montreal  Biscuit  Co. 

MANUFACTURERS      DE 

BISCUITS    ET   CONFISERIES 

Montreal 


Prenez  en  stock  le 

TUE-MOUCHES 

de    J.     B.     CHOUINARD 

et  vendez  a  votre  clientele  une  preparation  infaillible  pour 
d6truire 

POUX,    MITES,    PUNAISES,    COQUERELLES, 
MOUCHES,    ETC. 

Son  emploi  ne  pr^sente  aucun  danger,  vu  qu'elle  ne  ren- 
ferrae  pas  de  poison.  Se  vend  au  detail  25c  la  boite  ou  30c 
pour  un  soufflet  rempli  de  poudre. 

C'est  un  article  dont  la  vente  est  profitable. 

Pour   plus   de    renseignements,    adressez-vous   a 

J.  B.  CHOUINARD,  Montmagny,  Que. 


Agence  demandee 

Pour  Quebec  et  district.    S'adresser 

"LE  PRIX  COURANT » 

80  rue  Saint-Denis,  MONTREAL. 


En   ecrlvant  aux   annonceure,  mentionnez  "Le   Prix   Gourant",  a.v.p. 
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EXPANSION 

Le  grand  edifice  qui  se  trouve  a  droite  de  l'illus- 
tration  ci-dessus  est  une  addition  a  l'usine  de 
The  Cowan  Company  Limited,  Toronto,  actuel- 
lement  en  construction.  Quand  elle  sera  f inie, 
cette  batisse  doublera  presque  la  superf icie  de 
cette  grande  industrie  chocolatiere  canadienne. 
Avec  ce  nouvel  edifice,  Ton  pourra  expedier 
promptement  les  commandes  de  Cacao  de 
Cowan,  de  Maple  Buds,  et  les  nombreux  autres 
produits  de  chocolats  de  cette  compagnie. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  «,v.p. 
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Pour  avoir  la  certitude  de  donner  satisfaction  a  votre  cliente- 
le —  quelque  difficile  qu'elle  soit  —  vendez-lui  les  CONFITU- 
RES et  les  GELEES  de  la  Marque  "  OLD  CITY",  parce  que  ces 
produits  sont  absolument  purs  et  f  aits  des  meilleurs  ingredients. 
Donnez  aujourd'hui  meme  la  commande  de  votre  assortiment 
de  confitures 

Aux  FRAISES,  Aux  PECHES, 

Aux  FRAMBOISES,  Aux  GROSEILLES, 

Aux  PRUNES,  Ainsi  que  vos 

GELEES  DE  GADELLES  ROUGES. 
Ces  confitures  et  ces  gelees  sont    f aites  avec  des  fruits  choisis 
avec  soin.  Grace  a  notre  procede  moderne  de  refroidissement, 
ces  fruits  gardent  toute  leur  saveur  premiere  et  leur  forme  in- 
tacte. 

Notre  outillage  est  le  plus  perfectionne  qui  existe.  La  plus  scru- 
puleuse  proprete  est  la  caracteristique  de  notre  etablissement 
—  tout  cela  ensemble  vous  donne  des  produits  d'une  vente  fa- 
cile et  renumeratrice  pour  vous.  k 
Pour  plus  de  renseignements  au  sujet  de  nos  prix,  ecrivez-nous 
aujourd'hui  meme  et  le  retour  du  courrier  vous  apportera  tout 
ce  que  vous  voulez  savoir  a  ce  sujet. 
CQNNAISSEZ- VOUS  NOS  SIROPS  D'ERABLE  et  de  TABLE? 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

Manufacturiers  de  confitures  et  de  gelees, 

QUEBEC,  Que. 


En   ecrivant   aux    annonceurs,  mentfonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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PATES    ALIMENTAIRES 

30  Paquets  —  1  lb.  ^e 

Qualite    Superieure 

avec  la  vraie 

Saveur  Italienne 


MACARDNI 

Msnguc 

:<V  SUNSHINE 


20  lbs.     Net 


satisfont 

Meme  Ies  plus  exigeants 

Commandez-les    chez    votre     Epicier  en  Gros  ou  ecrivez  a 

P.   PASTENE  &  CO.,  LIMITED 

Manufacturiers 

Montreal,    Que. 


R*2^-  ■'-'■«*$# 


aQOUDKOHp, 
■fbiVDEMORDel^ 


Syw.o  of  Tar  f|  5 


I 


|G0D  UV&R  011$  g 

|j    i.  fc.  H&T8JSU,     i  y| 

ill  4 


Moh     seulement     un 

remede   mais   un 

tonique    aussi. 


Recommandez-vous  les 
Remedes  de  Mathieu  ? 

Lorsque  vos  clients  se 
plaignent  de  rhimies,  grip- 
pe ou  pneumonie,  il  n'y  a 
pas  de  remede  que  vous 
pouvez  leur  recommander 
avec  plus  de  confiance  que 
le  Sirop  au  Goudron  et  a 
1'Huile  de  Foie  de  Morue  de 
Mathieu. 

Contre  le  mal  de  tete,  la 
nevralgie,  la  nervosite,  la 
grippe,  etc,  l_es  Poudres 
Nervine  de  Mathieu  sont 
reconnues  partout  coinme 
sOuveraines. 

A  cette  saison  de  l'annee, 

c'est    le    bon    temps    d'eu 

commander  un  gros  stock. 


La  Cie  J.  L.  Mathieu 

Sherbrooke,  Que. 


La  Melasse 


vous  donne  un  nouveau  de- 
bouche  pour  votre  commerce 
de  nourriture  a  bestiaux  — 
une  superbe  occasion  d'aug- 
menter  vos  ventes  et  vos  pro- 
fits. Ecrivez-nous  aujourd'hui 
et  nous  vous  donnerons  tous 
les  renseignements  sur  la 
proposition  que  nous  avons  a 
vous  faire. 


Rose  &  Laflamme 


Limitee 
500   rue  St- Paul   ouest, 


MONTREAL. 
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Confitures  aux  Fraises 
St.  Williams 


La  grande  popularite  des  Confitures  et  Mar- 
melades  St.  Williams  est  fondee  sur  la  qua- 
lite  sans  egale  et  la  saveur  delicieuse. 

Pour  l'economie,  les  Marques  St.  Williams 
devraient  faire  1'af  faire  de  toutes  les  me- 
nageres.  Avec  le  prix  exorbitant  du  beurre, 
nombre  de  femmes  constatent  que  des  con- 
fitures etendues  sur  du  pain  diminuent  con- 
siderablement  le  compte  de  l'epicerie. 

Conseillez  a  vos  clientes  d'acheter  les  deli- 
cieuses  confitures  St.  Williams. 

Elles  reviendront  vous  voir  le  visage  sou- 
riant. 

Pour  faire  un  bon  profit  —  donnez  votre 
commande  tout  de  suite  pour  une  prompte 
Hvraison. 


Faites   par 

St.   Williams  Fruit   Preservers,   Limited 

SIMCOE  ET  ST.  WILLIAMS,  ONT. 

Distributes    par 

IACLDRE  &  UNGLEY 

Limited 

TORONTO 

MONTREAL  WINNIPEG 


^mm^MwMmMj^^^^^^^^^^mmmmmm 


En    ecrivant    aux    annonceura,    mer.t.on,»c.r    "i_B    h,ix    Courant",    s.v.r 


ol.  XXXII  —  No  47 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  21  novembre  1919 


61 


PAS  DE  GASPILLAGE  AVEC  LE 

MACARONI 

HIRONDELLE 

de  C  ATELLI 


Les  paquets  cachetes  vous  pro- 
tegent  contre  la  perte. 


Le  Macaroni,  le  Vermicelle,  les  coquilles,  le  macaroni  tout  coupe,  les  alphabets,  etc.,  de  la  marque 
"Hirondelle"  de  Catelli  sont  tous  des  produits  de  veritable  qualite. 

lis  sont  faits  dans  une  fabrique  ensoleillee  avec  le  meilleur  ble  dur  canadien  sans  I'emploi  de  co- 
lorant (jaune)  artificiel.     Us  sont  absolument  purs. 

lis  arrivent  sur  vos  tablettes  dans  des  paquets  a  I'abri  de  la  poussiere  qui   vous  protegent  contre 
la  perte  par  le  bris  ou  le  gaspillage  par  la  contamination. 

De  plus,  les  annonces  de  Catelli,  publiees  dans  les  principaux  journaux  et  magazines,  parlent  a 
vos  clients  du  gout  delicieux,  de  la  salubrite,  de    la   valeur    nutritive   et   de    I'economie    reelle    de 

servir  du  Macaroni  plusieurs  fois  par  semaine.    Ces  annonces 
augmentent  la  demande  deja  considerable  pour  les  produits 
de  Catelli. 


Vous  vendez  une  marque  quelconque  de  Macaroni 
Pourquoi  ne  pasfaire  une  speciality  des  produits 

de  qualite  comme  ceux  de  la  marque  Hirondelle 

de  Catelli,  qui  vous  donnent  une  ligne 

complete  que  vos  clients  reviendront 

acheter? 


La  Fille 

Chez 

Catelli 


LA  CIE  C.  H.  CATELLI,  Limitee, 
Montreal,  Que. 


Rappelez-  vous 
qtiil  y  a  un  bon  pro- 
fit a  faire  avec  la  ven- 
te  des  produits  de    Ca- 
telli. 
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ALIMENTS  MARINS 

Choisis,   prepares   et  empaquetes 
par  des  experts. 

A  partir  du  soin  que  nous  prenons  a  ne  choisir  que  le  meilleur 
poisson  et  durant  toutes  les  phases  de  nos  methodes  modernes 
de  preparation  jusqu'au  moment  ou  le  poisson  est  empaquete 
dans  les  boites,  nous  exergons  la  plus  scrupuleuse  surveillance 
sur  la  production  de  nos  produits.  C'est  ce  qui  assure  la  qualitS 
de  la  ligne  que  nous  mettons  sur  le  marche. 
Nous  vous  recommandons  en  toute  confiance  nos 
Sardines  '4  a  I'huile,  Sardines  '/i  a  la  moutarde,  Finnan  Haddies 
(boites  rondes),  Hareng  saur,  Hareng  a  la  sauce  aux  tomates, 
Clams. 


CONNORS  BROS,  LIMITED,   Black's  Harbour,  N.  B. 


^  1 


LES 

Feves  aii  Lard 
de   CLARK 

a  la  sauce  aux  tomates,  chili  ou  sans  sauce 
Vos  clients,  M.  l'epicier,  tiennent  toujours  a  la  qualite,  mais  actuellement  ils  ne 
negligent  pas  Teconomie.     Si  vous  leur  donnez  les  FEVES  AU  LARD  de 
CLARK,  ils  savent  qu' ils  obtiennent  la  meilleure  qualite  a  un 

PRIX  RAISONNABLE 

Vous  benef iciez  egalement  de  leur  vente  facile,  de  Pecoulement  rapide  de 
votre  stock  et  de  la  satisfaction  de  vos  clients  qui  reviennent  en  chercher 
ENCORE. 

Prenez-en  en  stock  immediatement,  elles  sont  tres  en  demande. 

W.  Clark,  Limited  ^sn^  MONTREAL 


mm. 
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Les    Bons   Produits 

sont  les  seuls  qui  permettent  aux  marchands  d'attirer  la  bonne  clientele.  Ce  sont  les  seuls  qui 
font  les  bonnes  et  grandes  maisons  de  commerce. 

Vous  pouvez  etre  certains  de  rencontrer  dans  les  meilleures  maisons  d'Epiceries  les 

Essences  Culinaires  de  Jonas 

parce  qu'on  y  sait  qu'il  est  impossible  de  trouver  sur  le  marche  des  "Essences  Culinaires"  supe- 
rieures  a  celles  de  la  marque  "Jonas".  Leur  grand  debit  fait  qu'elles  sont  de  vente  plus  profita- 
ble que  les  essences  de  n'importe  quelle  autre  marque.  Beaucoup  vendre  pour  multiplier  les  pro- 
fits, telle  est  la  regie  des  commercants  avises  et  el!e  est  facile  a  mettre  en  pratique  avec  les 
"ESSENCES  CULINAIRES  DE  JONAS". 

Un  autre  produit  portant  la  marque  "Jonas",  remarquable  par  sa  purete,  sa  saveur,  sa 
force,  c'est  la 

Moutarde  Francaise  de  Jonas 

Elle  a  les  suffrages  de  toutes  les  menageres  qui  ne  supportent  pas  sur  la  table  le  moindre 
produit  falsifie.    C'est  un  produit  sur  pour  le  marchand  et  ses  clients. 

Elle  est  sous  verre  en  differents  modeles  qui  permettent  de  faire   un  etalage  attrayant 
dans  le  magasin  et  qui  sont  recherches  par  la  clientele  comme  articles  d'utilite  dans  le  menage. 

La  Sauce  Worcestershire 
"Perfection"  de  Jonas 

est  rechercnee  aussi  par  toutes  les  menageres  qui  savent  apprecier  les  bonnes  cboses  et  aiment 
a  servir  des  mets  bien  assaisonnes. 

Le  Vernis  Militaire  de  Jonas 

est  encore  un  article  que  vous  devez  avoir  en  magasin.  C'est  le  vernis  par  excellence,  brillant, 
adherant,  n'attaquant  pas  le  cuir,  mais,  au  contraire,  l'entretenant  en  parfait  etat. 

Henri  Jonas  &  Cie 

MAISON  FONDEE  EN  1870 

173  a  177  rue  Saint-Paul  Quest,      Montreal 
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Le  Soda  a  Pate 
"COW  BRAND" 

est  toujours  fiable,  pur,  uniforme 

En  raison  de  sa  quality  fiable  bien  connue,  de  sa  pu- 
ret6  absolue  et  de  sa  force,  le  Soda  Cow  Brand  est  le 
grand  favori  de  toutes  les  m6nageres  partout.  II  se 
vend  constamment  et  vous  rapporte  un  bon  profit. 

Achetez-en  de  votre  marchand  de  gros. 

CHURCH  &   DWIGHT 


Manufacturers 


(LIMITED) 

MONTREAL 


Baking  sodA 


II  faut  distinguer  les 
Allumettes  et  les 
AUumettes  d'Eddy 

Lesquelles    vendez-vous? 

II  y  a  tout  autant  de  difference  entre  les  allumettes  qu'il 
y  en  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 
On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 
Les  allumette  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis: 
Elles  ne  vous  d^sappointent  jamais.  (Le  marchand  non 
plus  ne  regoit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet). 
70,000,000  de  ces  allumettes  sortent  de  notre  fabrique 
tous  les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pays. 
Un  ecoulement  rapide  de  stock,  voila  ce  que  cherche 
toujours  le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy  la 
chose  devient  tres  facile. 

Connues  d'un  oc6an  a  l'autre,  elles  se  vendent  toutes 
seules. 

Vous  y  gagneriez  a  envoyer  votre  commande   aujour- 
d'hui. 

thee.  B.  Eddy 
Co.,  Limited. 

HULL,    CANADA. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingembre 

CanneUe  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epicea 

Borax  .  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL   OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


5JI 


J57 


LE  SERVICE  DE  PUBLIGITE  DE 
HEINZ 

Donne  delbons  resultats  au  marchand  pro- 
gressif  qui  tient  a  [se  faire  une  reputation. 
Activez  la  vente  des  57  varietes  de  Heinz  a 
l'aide  de  nos  pancartes  d'annonces  et  de 
nos  etalages ;— faites  savoir  a  vos  clients,  que 
vous  vendez  des  produits  Fde  qualite.  Ga- 
gnez  la  confiance  de  votre  clientele  et  aug- 
mentez  le  nombrejde  vos  clients  satiafaits. 

H.  J.  Heinz  Company 


ITous  les  produits  Heinz  vendus  au   Canada 
sont  prepares  au  Canada. 


5f 


f57 
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Plus  d'affaires  avec  moins  de  debourses 

Concentrez  vos  efforts  sur  la  ligne 
de  produits  alimentaires  d' Armour. 
L'etiquette  ovale  d'Armour  veut  dire 
une  certitude  absolue  de  qualite — il 
y  a  un  produit  alimentaire  d'Armour 
pour  tous  les  besoins  du  consomma- 
teur  et  l'ecoulement  du  stock  se  fait 
rapidement. 

Tenez  la  ligne  Armour  bien  en  evi- 
dence —  faites  savoir  a  vos  clients 
que  vous  pouvez  repondre  a  leurs  be- 
soins et  la  marque  Ovale  d'Armour 
appuiera  votre  plus  forte  recomman- 
dation  quant  a  la  qualite. 

La  Ligne  Armour  veut  dire  de  plus  gros  profits  pour 
vous.  Demandez  a  votre  succursale  la  plus  rapprochee,  des 
renseignements  sur  les  produits  de  qualite  d'Armour  ou  ecri- 
vez-nous  directement. 


ARMOUR  aW»  COMPANY 


Siege    social    et    usine: 
Hamilton,  Ontario. 


Maisons  succursales: 
Toronto,  Montreal, 

Sydney,  N.-E.  St.   John,   N. 


C'est  le  bon  temps  de 
pousser  la  vente  de  la 
saucisse  de  pore  pur 
Devonshire  —  juste- 
ment  ce  qu'il  faut 
pour  le  dejeuner,  ces 
matinees   froides. 


"?= 


W 


$&*?■ 


r»»-t«&»-i-.^ 


FAIT  AU  CANADA 

Ux£*SLTb\  R  B  AN  K  co*p*HD         \*^htevtomn*t 

par  ki  Juneaux  COLD  DUST. 


J 


LIMITED 


MONTREAL 


'9k 
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LA  CONSTRUCTION 


BEAUCEVILLE 

Maison  de  retraite  pour  le  compte 
de  la  paroisse.  Cure:  Rev.  L.  Z.  Lam- 
bert. L'on  est  a  preparer  des  plans  et 
des  soumissions  seront  demandees  le 
mois  prochain. 

CAP    DE    LA    MADELEINE 
Poste  de  pompiers,  de  $11,000,  pour 
le   conseil    municipal.      Secretaire:    J. 
Bourque.  Architecte:    Jules  Caron,  69 
rue   St-Frs-Xavier,   Trois-Rivieres. 
CHICOUTIMI 
Pulperie    de    $1,000,000,    pour    Price 
Brothers  &  Co.,  Ltd.,  56  rue  St-Pierre, 
Quebec.  Les  plans  ont  ete  approuves 
et  une     option  a  ete     prise  sur     700 
acres  de  terrain. 

DUPUY 
Eglise  de  30,000,  pour  le  compte  de 
fa  paroisse.  Cure:  Rev.  M.  Beauchamp. 
Architecte:    Louis  Caron,  Nicolet. 
GRANBY 
Couvent  pour  les  Soeurs  de  la  Pre- 
sentation,  St-Hyacinthe,   Que.      Archi- 
tecte,   72   rue    Notre-Dame-Est,   Mont> 
real.     Pas   de   materiaux   necessaires. 
Les  soumissions  ont  ete  demandees. 
HULL 
Additions    a   une    residence,    $3,000, 
pour  Geo.  Hanson,  Hull.  Travail  a  la 
journee. 

BAIE   DES   HA!    HA! 
50    residences  de    $150,000,  pour  la 
Society  de  Construction  Ouvriere,  Chi- 
coutimi.  Gerant:    J.  E.  Joron,  Chicou- 
timi.  Architecte:    Alfred  Lamontagne, 
Chicoutimi.  Le  contrat  a  ete  accorde 
et  les  travaux  sont  commences. 
LAUZON 
Residence   de    $5,000,   sur    l'avenue 
Botrel,    pour     Georges     Therrien,    rue 
Eraser,  Levis.  Travail  a  la  journee. 
,  RAPIDES    LES   FORGES 
Installation  hydro-electrique  pour  la 
Shawinigan  Water  &  Power  Co.     La 
compagnie  a  achete  les  droits  du  pou- 
voir  d'eau   de  la   International   Paper 
Co.,  et  elle  fournira  de  l'energie  elec- 
trique  a  la  Wayagamac  Pulp  &  Paper 
Co.,   et   30,000   H.P.   a  la   St.   Maurice 
Paper  Co. 

BEACH    LAKE 
Cottage  de  $2,500  pour  F.  D.  Burpee, 
surintendant   de   la    Ottawa   Elec.    Ry 
Co.,  Ottawa.  Les  travaux  seront  com- 
mences le  printemps  prochain. 
LEVIS 
Etal  de     boucher  de     $4,000,  sur  la 
rue  Commerciale,  pour  Pierre  Maran- 
-da,   94  rue   Commerciale. 
MONTREAL 
Logements    (9    plain-pieds),    de    $8,- 
'000,  sur  la  rue  Dumas,  pour  Napoleon 
Robin,   Ville    St-Michel.      Le   bois,    la 
brique,  le  ciment  et  la     quincaillerie 
ne  sont  pas  encore  achetes. 

Garage  public,  sur  la  rue  Ontario 
Ouest,  pour  Eugene  Sansregret.  De- 
mande  a  ete  faite  pour  obtenir  la  per- 
mission d'eriger  le  garage  ci-dessus.^ 

Entrepot  et  bureaux  de  $15,000,  21 
rue  St-Paul,  pour  la  DeLaval  Co.,  21 
rue  St-Pierre.  Le  site  a  ete  deblaye 
et  les  travaux  sont  commences  pour 
les  fondations. 

Garage  de  $1,000  sur  la  rue  St-Zoti- 
que,  pour  le  Dr  B.  Bastien,  3006  boule- 
vard ShLaurent.     Le  travail  sera  fait 


a  la  journee  et  Ton  a  besoin  de  mate- 
riaux. 

3  residences  (3  plain-pieds  chacune) 
$5,000,  sur  l'avenue  Northcliffe,  pour 
la  Federal  Construction  Co.,  329  rue 
Ontarioi  Est.  Tout  le  travail  sera  fait 
par  le  personnel  regulier  de  la  com- 
pagnie. L'on  n'a  pas  besoin  de  mate- 
riaux. 

Garage  prive  de  $5,000,  sur  l'avenue 
Maplewood,  pour  Raoul  A.  Grothe,  15 
avenue  Maplewood.  L'on  n'a  pas  be- 
soin de  materiaux. 

Modifications  a  un  edifice  a  bu- 
fice  a  bureaux,  $75,000,  angle  des  rues 
St- Jacques  et  St-Frs-Xavier,  pour  Mc- 
Dougall  &  Blackader,  95  rue  Notre- 
Dame  Ouest.  On  demande  des  prix 
pour  meubles.  Tous  les  materiaux 
sont  achetes. 

Salle  d'exercice  militaire  et  resi- 
dences pour  les  etudiants  pour  le  Col- 
lege McGill,  rue  Sherbrooke  Ouest. 
Les  travaux  seront  probablement  com- 
mences l'an  prochain. 

Extension  a  une  fabrique  de  pein- 
tures  et  de  vernis,  $25,000,  sur  l'ave- 
nue Atlantique,  pour  la  Holland  Var- 
nish Co.,  Ltd.,  3000  avenue  du  Pare. 

Residence  de  $25,000,  sur  l'avenue 
Summerhill,  pour  Victor  M.  Drury, 
684  rue   Sherbrooke   Ouest. 

Logements  de  $8,000,  sur  l'avenue 
de  Lorimier,  pour  Paul  Pepin,  1043 
rue  Sherbrooke  Est. 

Modifications  a  un  magasin  et  a  une 
residence,  $2,000,  1373  rue  Notre-Dame 
Ouest,  pour  Wyerson  Bros.,  648  bou- 
levard St-Laurent.  Toutu  le  travail 
sera  fait  a  la  ournee.  L'on  n'a  pas 
besoin  de  materiaux. 

6  logements  de  $20,000,  sur  l'avenue 
Champagneur,  pour  A.  Charbonneau, 
675  avenue  Bloomfield.  Le  proprietaire 
accordera  des  sous-contrats  et  il  a 
besoin  de  materiaux. 

OUTREMONT 
Cottage  de  $8,000,  sur  l'avenue 
Hartland,  pour  Richard  Roberts,  1017. 
avenue  Carriere.  Travail  a  la  journee. 
La  brique,  le  bois,  la  fournaise  et  la 
quincaillerie  ne  sont  pas  encore  ache- 
tee.    . 

Garage  et  extension  a  une  residen- 
ce, $3,500,  sur  l'avenue  Bloomfield, 
pour  J.  B.  Latour,  160  avenue  Bloom- 
field. Pas  besoin  de  materiaux. 
QUEBEC 
Modifications  et  remise  a  neuf  du 
Palais  Central  de  l'Exposition  provin- 
cial de  Quebec.  Sec.-tres.:  Geo.  Mo- 
rissette,  hotel  de  ville.  Architecte: 
Lorenzo  Auger,  39  rue  St-Jean.  Des 
soumissions  seront  demandees  d'ici  3 
semaines. 

Fabrique  de  $50,000,  angle  des  rues 
St-Leon  et  Bigonette,  pour  la  Gosse- 
lin  Boot  &  Shoe  Co.,  50  rue  D'Argen- 
son. 

Residence   de    $10,000,   pour   Lavoie 
&  Freres,  50  rue  Jeanne  d'Arc. 
STE-ANNE  DE   BELLEVUE 
Salle  paroissiale,  pour  l'eglise  angli- 
cane   St.  George.  Vicaire:    Rev.  C.  F. 
Lancaster,  M.A. 

ST-JEAN  DE  DIEU 
Modifications  a  l'interieur  de  l'egli- 
se, $95,000,  pour  le  compte  de  la  pa- 
roisse. Cure:  R6v.  J.  A.  Ouellet;  Ar- 
chitecte: Pierre  Levesque,  115  rue  St- 
Jean,  Quebec. 

ST-HYACINTHE 
Addition  de  $35,000,  a  une  fabrique, 
sur  la  rue  Raymond,  pour  L.  O.  Gro- 
the,  Limitee,      556    boulevard    St-Lau- 
rent, Montreal.   Les  travaux  ne  seront 


pas  commences     avant  le     printemps 
prochain. 

ST-MARC    DE   SHAWINIGAN 

Poste  de  pompiers,  de  $25  000,  pour 
le  compte  du  conseil  de  ville.  Maire: 
J.  H.  Napoleon  Desaulniers.  Sec.-tr6s.: 
A.  J.  Meunier,  Shawinigan-Falls. 
ST-LAMBERT 

Monument  de  $10,000,  pour  le  comp- 
te du  conseil  de  ville.  L'argent  pour 
l'erection  de  ce  monument  a  ete  pr6- 
leve_  et  l'architecte  sera  bientSt  nom- 

me. 

SHAWINIGAN-FALLS 

Poste  de  pompiers,  de  $35,000,  sur 
la  5eme  Rue,  pour  le  conseil  de  ville. 
Maire:  Nap.  Desaulniers.  Sec.-tres.: 
A.  J.  Meunier.  Architecte:  Ernest 
Labelle. 

Modifications      a      une      residen 
$3,000,  sur  la  5eme  Rue,  pour  Jose 
Drolet.  Le  contrat  a  ete  accorde  et 
travaux  vrennent   de  commencer. 

Modifications      a      des      magasii 
$2,500,  sur  la   5eme   Rue,  pour  i 
Guillemette. 

Residence   de     $5,000,   sur  la  7 
Rue,  pour  J.  A.  Panneton,  5eme 
Le  travail  sera  fait  a  la  journee  s< 
la   surveillance  de   Jos.    Prevost. 
proprietaire    est   sur   le   marche  po 
les  materiaux  dont  il  a  bescin. 

Magasin,  bureaux  et  resid:nce,  % 
000  sur  la  rue  Champlain,  pour 
Perron,  rue  Champlain.  Des  soun 
sions  seront  demandees  le  printen 
prochain  par  le  proprietaire.  Plans 
specifications  chez  l'architecte 
A.  Labelle. 

Magasins  et  residences  de  $20 
angle  des  rues  St-Marc  et  Hetres,  po 
le  Dr  J.  J.  Trudel.  Les  travaux  ser 
commences  le  printemps  prochain. 
SHERBROOKE 
Fabrique  de  pneus.  Le  nom  du 
des  proprietaires  n'est  pas  donne.  " 
directeurs  sont:  Frank  A.  Law, 
Dundas  St.  E„  Toronti,  et  H.  B. 
ting,  Oak  Tire  &  Rubber  Co.,  > 
York.  La  compagnie  s'attend  de  co 
truire  une  grande  usine  le  printen 
prochain. 

TROIS-RIVIERES 
Ecole   de    $15,000,   pour   la  coi 
sion  scolaire.  Sec:  A.Beiiveau.  Arc 
tecte:   Asselin  &  Denoncourt,  136 
Notre-Dame. 

Logements   de     $5  000.   sur  la 
Ste-Cecile,     pour     Edmond     GauOiif 
Surveillant  des  travaux:  Chas  Ed.  D| 

Logements  de  $12  000,  sur  la 
Ste-Cecile,  pour  la  Tidewater  Rea 
Ltd.  Gerant:   A.  J.  Goir'n. 

Magasin   et  %  logements   de  S12.C 
sur  la  rue  St-Maurice.  nour  Jos.  I 
largeon,    432   rue   St-Maurice.  Le 
trat  general  sera  accorde  vers  le  I 
decembre. 

Logements  (9  logements),  pour 
Lessard. 

Magasin    et   logements.    de   ? 
sur  la  rue  St-Maurice,  pour  Dpttip  \ 
T.  Bernard,  165  avenue  Lav- 

2  bungalows,  de  $5,000  chncun, 
et  159  boulevard  St-Louis,  pour  Ao| 
tor  Deshaies. 

Residence  de  $6,000.  sur  la  rue 
Louis,  pour  le  Dr  Frederic  Houde, 
Notre-Dame. 

WESTMOUNT 

Garage  de  $1,800,  sur  l'avmue  CU| 
mont,   pour   le  Dr   W.    H    Re'lly, 
avenue  Claremont.     Permicsion  a 
demaudee  d'eriger  ce  garage. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


lercredi  soir,  le  19  novembre  1919. 

y  a  eu  un  grand   nombre  de  chan- 
ents     d'effectues   au     cours   de   la 
aine   et    presque   tous   ont   ete   des 
ises.        Les    munitions      Dominion 
subi    une    hausse    generale    d'envi- 
20  pour  cent   et     cette   augmenta- 
est    en    vigueur    immediatement. 
hausse      s'applique    aux    cartou- 
,  aux  carabines  et   aux   munitions 
port.     On   est  actuellement   a   pre- 
r  les   nouvelles   Mstes.      Les  etaux 
a    la    hausse.      L'huile»"Three-in- 
'   a    egalement      monte.      Les    res- 
;  de  porte,  les  arrets  de  porte,  les 
ures    a    ressort    et      ordinaires    et 
^ues-uns   des   coupelets   ordinaires 
revises  a   la   hausse.     Les   haches 
ibli   se     vendent     beaucoup   moins 
is.      Les     escomptes   sur    les    me- 
ont   ete      retires   et   des   avances 
tantielles  ont  ete  faites,  certaines 
vant   jusqu'a    2>5    pour    cent.       Les 
Canada    se   vendent     egalement 
une    nouvelle    base   de    prix    eleve. 
ile    a    combustible     est    rendue    a 
Les    toles    galvanisees    se    ven- 
plus  cheres.     Le  spelter  est  plus 
et   le    marche   du    plomb   est   fer- 
avec   une   avance   probable    imme- 
ment.     Le  zinc  en  feuille  est  tres 
e  et  il   pourrait  monter.     Le  mar- 
des  clous  et  celui  des  barres  sont 
fermes  et  I'on     parle     d'avances 
certains  quartiers. 
somme,  il  est  beaucoup  question 
aretes  actuellement.    Tous  les  ele- 
s,  detaillants,  marchands  de  gros 
t  nanufacturiers    s'Interessent    gran- 
e|snt   aux     perspectives    des     appro- 
is  nnements      pour   les      besoins    im- 
njiats   ou     futurs.      Les      affaires,   a 
I   cela,    sont    remarquablement    ac- 


MUNITIONS      MONTENT      DE 
VINGT   POUR   CENT 

unitions  —  Une  avance  de  vingt 
"  cent  est  en  vigueur  cette  se- 
ie  sur  les  munitions  de  la  mar- 
Dominion.  Cette    hausse    s'appli- 


aux  cartouches  et  aux  metal  I  i- 
i  pour  le  sport  et  les  carabines, 
He   est    le    resultat   de   I'augmenta- 

du    prix    de    la    matiere    premiere 

'  u  cout  de   la   main-d'oeuvre.     L'on 

a  preparer   les   nouvelles   listes  et 

>  seront  probablement  faites   pour 

en   vigueur  dans  tout   le   Canada. 

UILE      EN       BOUTEILLE      PLUS 
2HERE;     LES    RESSORTS    ET 
LES    ROULETTES 

uile,      ressorts,      roulettes  —   Des 


avances  ont  ete  faites  sur  I'huile 
"Three-in-One".  Voici  quels  sont  les 
nouveaux  prix:  petites  bouteilles,  la 
douzaine,  $1.20;  grandes,  $2.45;  pour 
fabriques,  $4.80  et  en  boites,  $2.45. 
Les  nouveaux  prix  de  revente  pour 
les  dimensions  ci-dessus  sont:  15,  30, 
60  et  70c  chacune. 

Les  ressorts  de  portes  Torrey  ont 
monte  et  se  vendent  $3.75  la  douzaine. 

LES      ETAUX      ET      LES     JOUGS     A 
BESTIAUX    MONTENT 

Etaux  —  Les  etaux  Diamond  se 
vendent  maintenant  $6.25  chacun.  lis 
se  vendaient  $5.  II  y  a  eu  hausse  ega- 
lement sur  les  jougs  a  bestiaux.  Le 
No  33  se  vend  maintenant  $1.65  la 
douzaine  et   le    No  32,  $1.45. 

LES  MECHES  SE  VENDENT  PLUS 
CHERES 

Meches  —  Des  prix  plus  eleves  sont 
annonces  pour  les  meches  a  centre. 
La  hausse  est  d'envfron  20  pour  cent. 
Pour  les  meches  de  '/2  a  1  pouce,  le 
nouveau  prix  est  $3.30  la  douzaine;  [•g 
pouce,  $4.40;  yA  pouce,  $5.25;  1%  pou- 
ce, $6.15;  1/a  pouce,  $7;  1%  pouce, 
$9.20   et    2   pouces,  $10.80. 

Les  meches  a  expansion  de  Clark 
se  vendent  a  un  prix  plus  eleve.  Lea 
No  1  sont  cotees  a  $20.40  et  les  No 
2,   $29.40. 

Les  Patent  No  1  de  Steer  se  ven- 
dent $46.50  la  douzarne  et  les  No  2, 
$37.20. 

LES    COUPELETS    IViONTENT;     LES 

RESSORTS    DE    PORTE    ET 

LES  ARRETS   AUSSI 

Coupelets,  arrets  et  pentures  — 
Des  prix  plus  eleves  sont  en  vigueur 
pour  les  divers  coupelets.  Les  No  800 
sont  actuellement  sur  une  base  aug- 
mented de  12/2  pour  cent;  les  No  838. 
liste  nette;  les  804,  a  un  escompte  de 
5  pour  cent  et  les  No  740,  a  une  aug- 
mentation de  7!/2  pour  cent.  Les  ar- 
rets de  porte  Yale  et  Towne  ont  mon- 
te de  10  pour  cent.  Les  pentures 
Bommer  ont  subi  une  hausse  de  10 
pour  cent  et  les  coupelets  a  ressort 
Chicago    de    5    pour   cent. 

LES    HACHES   D'ETABLI    MONTENT 

Haches  d'etabli  —  Las  haches  d'e- 
tabli  ont  suivi  le  mouvement  des  ha- 
ches ordinaires  et  les  nouveaux  prix 
sont  les  suivants:  No  2,  la  douzaine 
$20;  No  3,  $2*2.50;  No  4,  $24.50  et  No 
5,  $27. 


LES  PLAQUES  A  LA  HAUSSE;   LA 
PLAQUE  CANADA  FERME 

Plaques  Canada  et  le  fer-blanc  — 
Des  prix  plus  eleves  sont  en  vigueur 
pour  les  "cokes".  L'avance  ici  est  de 
$1  la  botte.  Les  plaques  Canada  sont 
tres  fermes,  aussi,  bien  qu'il  n'y  ait 
pas  encore  eu  de  revision.  El  le  peut 
se   faire    d'un    moment   a    I'autre. 

LA    LISTE    NOUVELLE    DES   ACCES- 

SOIRES  DE  POELE  EST  SORTIE: 

LES    POELES    TRES    FERMES 

Accessoires  et  poeles  —  Comme 
nous  le  disions  la  semaine  derniere. 
les  prix  des  divers  accessoires  ont 
monte.  Les  marches  sont  tres  fer- 
mes. Les  poeles  se  vendent  encore 
beaucoup  et  le  ton  du  marche  est 
tres  ferme.  Les  tendances  portent 
encore  vers  des  avances  et  des  de- 
clins   ne   sont   pas   probables. 

L'HUILE      A      COMBUSTIBLE      REN- 
DUE   A   9'4c;    LA   GAZOLINE    ET 
L'HUILE    DE    CHARBON    SE 
MAINTIENNENT 

Huiles,  gazoline  —  Le  marche  est 
stable  pour  I'huile  de  charbon  et  la 
gazoline.  Aucune  cotation  n'a  ete 
changee.  La  gazoline  a  moteur  se 
vend  encore  33c  le  gallon  et  I'huile  de 
charbon  22c  et  25c  suivant   la   qualite. 

L'huile  a  combustible  est  en  bonne 
demande  et  le  prix  a  ete  augmente  a 
8|/2  et  9'/^.  La  demande  est  tres  forte 
dans  les  grandes  usines  qui  peuvent 
s'en  servir. 

LES    FICELLES    PLUS    FERMES    ET 
LE    CABLE    SE    MAINTIENT 

Cables  et  cordage  —  Les  prix  ont 
subi  de  substantielles  avances  sur  les 
diverses  ficelles  et  il  est  difficile  de 
tenir  note  des  fluctuations,  mais  les 
tendances  portent  vers  la  hausse. 
Les  ficelles  de  seine  surtout  sont 
cheres,  la  base  du  prix  etant  actuelle- 
ment de  80c  en  gros.  Cette  hausse 
est  due,  dit-on,  a  la  mauvaise  tempe- 
rature que   nous   avons  eue. 

Le  marche  du  cable  reste  sans 
changement  avec  de  petites  comman- 
des  et  les  prix  restent  sans  change- 
ment comme  suit:  Manille  pur,  31c; 
manille  Beaver  et  anglais,  27c  et  sisal, 
23|/2c. 

LES    CLOUS    SONT    FERMES:     CER- 
TAINS   PEUVENT    MONTER 

Clous  et  broche  —  Les  tendances 
portent  vers  la  hausse  et  le  marche 
est  tres  ferme.     Les   prix  sont  encore 
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maintenus  a  la  base  de  $4.75  pour  les 
clous  d'acier  et  les  diverses  catego- 
ries de  clous  decoupes.  ||  y  a  un 
mouvement  lourd  continuel  des  di- 
verses dimensions   au   commerce. 

La  base  de  la  broche  reste  sans 
changement,  le  prix  de  $5  reste  ferme. 

LES     TOLES     GALVANISEES    ARRI- 

VENT   MAIS    LES   PRIX    MON- 

TENT 

Plaques  en  feuilles  —  Les  prix  ont 
encore  monte  pour  les  toles  galvani- 
sees.  Cette  hausse  est  due  a  la  rarete 
des  stocks  qui  ont  ete  considerable- 
ment  reduits  et  il  y  a  une  vive  con- 
currence pour  se  procurer  des  appro- 
visionnements.  Une  quantite  de  toles 
anglaises  a  ete  recue  au  cours  de  la 
semaine  derniere  et  elles  sont  ache- 
tees  immediatement.  Nous  donnons 
ici  les  nouveaux  prix  revises. 

Nous  cotons: 


Tole  noire  en  feuilles: 


Les  100  lbs 

Calibre  10 5.90  6.65 

Calibre  12 5.95  6.60 

Calibre  14 6.00  6.75 

Calibre  16 6.10  .... 

Calibre  18-20 6.55  6.60 

Calibre  22-24 6.70  6.75 

Calibre  28 7.00  7.00 

Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%   onces 9.00 

Calibre  28 8.85. 

Calibre  26 8.75 

Calibres  22  et  24 8.40 

Calibre  16 8.00 

Calibre  18 8.25 

Calibre  20 8.25 

Tole  anglaise: 

Calibre  28 9.50 

Calibre  26 9.25 

Calibre  24 8.65 

Calibre  22 8.30 

Calibre  18  et  20 8.10 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

UNE    FERMETE    MARQUEE   CARAC- 

TERISE    LE    MARCHE    DES 

BARRES 

Fer  et  acier  —  Les  perspectives  du 
marche  tendent  vers  I'affermissement 
du  marche.  L'on  ne  sait  pas  eocore 
si  cette  hausse  se  produira  immedia- 
tement, mais  le  ton  est  fort  et  des 
avances  ne  seraient  pas  surprenantes. 

Nous  cotons: 

Acier  doux 3.75 

Acier  a   machinerie,   fini  fer    .  3.30 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier    fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Per    ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffing,  les  100  lbs   ...   .  4.75 


LES   VENTES   SONT   STABLES 

POUR  LES  PRODUITS  DU 

PLOMB 

Produits  du  plomb  —  Les  conditions 
du  marche  sont  fermes.  Des  avances 
sont  tres  probables,  surtout  si  le 
plomb  en  saumon  continue  a  monter 
comme  certains  I'anticipent.  Le  mou- 
vement est  tres  stable,  la  plupart  des 
acheteurs  n'achetant,  toutefols,  que 
ce  dont  ils  ont  besoin. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12$ 

Rebuts  de  plomb 0.13$ 

Courbes    et  trappes   en   plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3$  la  lb., 

pied   carre\   la  lb 0.12$ 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8  lbs, 

pied  carr6 0.09$ 

Feuilles   couples,   %c  extra   et 
feuilles   couples  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.  .    .    .     0.37$ 
Soudure,  strictement,    la    lb.    .     0.33 
Soudure,  commerciale,  la  lb.   .     0.32 
Soudure,   wiping,   la  lb.    .    .    .     0.30 
Soudure  a  broche  (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.38| 

50.60 0.41£ 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....     0.17 
Zinc  en  lots  brisks 0.18 

TUYAU  DE  FER 
Standard   Buttweld 
Les  100  pieds. 
Acier  Fer  forge 

Noir        Gal.  Noir      Gal. 

Va    PC...    $  6.00       $  8.00       $ $ 

%    pc...        4.53  6.66  5.13  7.26 

%    pc...        4.53       •     6.66  5.13  7.26 

%    pc...        5.99  7.57  6.84  8.42 

%    pc...        7.53  9.66  8.68         10.81 

1  pc...  11.14  14.28  12.84  15.98 
1%  pc...  15.07  19.32  17.87  21.62 
lVz   PC.      18.01         23.10         20.76         25.85 

2  pc...  24.24  31.08  27.94  34.78 
2V2    pc...      38.90  49.73  

3  pc...      50.87         65.03  

3%    pc...      64.86         81.88  

4  pc...      76.85         97.01    •     

Standard  Lapweld. 

Acier  Fer  forge 

Noir  Gal.  Noir  Gal. 

2  pc...  $27.94  $34.78  $31.64  $38.11 
2%    pc...      40.66         51.48  46.51         57.33 

3  pc...  53.17  67.32  60.82  74.97 
3y2    pc...      66.70         83.72  75.90         92.92 

4  pc...  79.03  99.19  89.93  110.09 
4%    pc...      88.00  113.00  107.00  132.00 

5  pc...    103.00  132.00  125.00  154.00 

6  pc...    133.00  171.00  162.00  200.00 

7  pc...    175.00  224.00  211.00  259.00 

8  pc...    184.00  235.00  221.00  273.00 

LE  SPELTER  PLUS  FERME;  LE 

PLOMB  ET  LE  FER-BLANC 

SANS  CHANGEMENT 

Metaux  en  lingot  —  Les  change- 
ments  effectues  au  cours  de  la  se- 
maine sont  peu  nombreux.  Le  spelter 
est  plus  ferme  et  le  plomb  continue 
d'etre  ferme  lui  aussi.  Les  prix  des 
divers  lingots  restent  res  memes. 

Cuivre  —  Pas  beaucoup  de  ventes 
sur  ce  marche  qui  est  tranquille  et  le 
reste   sans  changement  a  25c. 

Fer-blanc  —  II  y  a  encore  des  fluc- 
tuations de  prix  a   Londres,  des  avan- 


ces   un   jour  et   des   declins   le   lende- 
main.       La    cote    reste   a    58c. 

Plomb  —  Le  marche  est  encore  fort 
et  le  prix  est  maintenu  a  8J^c  la  lb. 
Certains  s'attendent  a  une  avance 
immediate. 

Spelter  —  Les  prix  ont  encore 
monte  et  la  cote  est  actuellement  de 
1014c  la  lb. 

Antimoine  —  Absolument  rien  a 
signaler  sur  ce  marche,  le  prix  res- 
tant  a   10^4c. 

Aluminium  —  Le  prix  reste  encore 
a  34c  la  lb.  avec  des  affaires  satis- 
faisantes. 

Fer  en  gueuse  —  On  rapporte 
peu  de  faiblesse  des  Etats-Unis 
certains  ne  peuvent  se  I'explique 
Le  marche  local  reste  sans  chang 
ment  a  $50  la  tonne  pour  les  petti 
lots. 

LA    PEINTURE 

Le  mouvement  de  la  graine  de  lin 
aux  usines  ne  s'est  pas  amelioir 
sensiblement,  mais  il  y  a  eu  une  cer 
taine  amelioration.  La  base  du  pr 
s'est  amelioree  et  l'on  peut  se  procu- 
rer des  lots  de  barils  simples  a  $2.29J/2 
le  gallon.  Toutefois,  la  perspective 
de  voir  baisser  les  prix  n'est  pas 
aussi  bonne  qu'elle  I'etait  il  y  a  quel- 
que  temps,  bien  que  d'aucuns  disent 
que  la   marque  de  $2  sera  atteinte. 

La  terebenthine  offre  peu  ou  pas 
de  changement  et  un  commerce  stable 
est  fait   pour   les  petrtes  quantites. 

Les  ordres  entres  ont  augmente 
pour  les  insecticides,  et  ces  derniers 
vont  etre  en  grande  demande.  Le 
marche  est  tres  ferme. 

Le  mastic  est  ferme  et  se  vend 
bien,  tandis  que  le  blanc  de  plomb 
dans  I'huile  et  la  pelnture  se  vendent 
un  peu,  le  mouvement  etant  bon  a 
cette    epoque   tardive    de    I'annee. 

L'HUILE    DE    GRAINE    DE    LIN   SUR 
PLACE   SE  VEND   MOINS  CHER 

Huile  de  graine  de  lin  —  II  y  a  eu 
un  peu  d'amelioration  en  ce  qui  con- 
cerne  les  approvisionnements  et  bien 
qu'ils  soient  peu  considerables  les 
marchands  de  gros  cotent  actuelle- 
ment $2.27  pour  la  brute  et  $2.29J/2 
pour  la  bouillie.  Naturellement,  de3 
prix  plus  bas  doivent  etre  demandes 
pour  I'huile  prise  quand  I'annee  sera 
finie,  bien  que  $2.14  ait  ete  mention- 
ne  comme  le  prix  pour  livraison  de 
mars  1920.  II  y  a  un  fort  courant 
d'opinion  que  les  prix  ne  baisseront 
pas.  A  tout  evenement,  les  approvi- 
sionnements sont  plutot  limites  dans 
le  moment  et  les  commandes  en  pe- 
tites  quantites  sont  cedes  qui  sont  l«« 
mieux  accueillies. 
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Gal.  Imp. 

....      £.27 


2.291 


barils 

barils 

—  Par  suite  des  fluctuations 
ches  de  la  graine,  les  maisons 
,  en  general,  ne  donnent  pas 
tions.    La    base   est   tres    nomi- 


IjREBENTHINE     A     $2.35     SE 
'vend    LENTEMENT 

■enthine  —  Un  prix  de  $2».35 
m.  actuellement  dans  certains 
Is  pour  les  lots  de  baril  sim- 
!  Les  approvisionnements  sont 
■Its  pour  le  volume  limite  des 
I  et  le  commerce  achete  au 
|  jour  ce  dont  il  a  besoin. 


Ter6benthine — 


De  1  a  4  barils   .... 
Par  petits  lots   .... 

(Empaquetage  extra) 


Gal.  Imp. 

2.35     2.45 
....     2.65 


IL    SE    VEND    BEAUCOUP    DE    MAS- 
TIC  ET  LA   BASE   DU   PRIX  EST 
STABLE 

Mastic  —  Les  prix  du  mastic  sont 
maintenus  sans  changement.  La  sai- 
son  du  masticage  est  a  peu  pres  ou- 
verte  et  les  approvisionnements  sont 
demandes  en  plus  grande  quantite 
qu'auparavant.  Les  stocks  sont  suffi- 
sants  pour  les  besoins  immediats, 
bien  que  la  difficulte  que  I'on  eprouve 
a  se  procurer  des  stocks  suffisants 
d'huile  de  graine  de  lin  ne  contribue 
pas  a   amelioirer  la   situation. 


Nous  cotons: 


Mastic    Standard: 


En  barils  .  .  . 
En  y2  barils  .  . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres  . 
Par  12%  livres 
En  boites  3  et  5 
En  boites  2  et  3 


lbs 
lbs 


En  caisses  100  lbs. 


Au- 
des- 

sous 
5  1      del 

tonnes  tonne  tonne 

$5.00  $5.25  $5.60 

5.15  5.40  5.75 

5.85  6.10  6.45 

6.10  6.35  6.70 

6.35  6.60  6.95 

8.10  8.35  8.70 

8.60  8.85  9.20 

7.15  7.40  7.75 


LE   MOUVEMENT  CONTINUE  POUR 

LE    BLANC    DE    PLOMB    DANS 

L'HUILE 

Blanc  de  plomb  dans  1'huile  —  Le 
mouvement  de  cet  item,  en  depit  du 
retard  de  la  saison,  a  continue  d'etre 
tres  lourd.  Par  suite  de  la  fermete 
du   marche   pour  le   plomb  en   saumon, 


VENTE  D'EXCEDENT 

DE  MAGASINS  MILITAIRES,  ETC. 

Lingerie,   ameublement   d'hopitaux,  literie,  quincaillerie, 
articles   en  cuir,   rebuts,   etc. 

LES  VENTES  SERONT  FAITES  PAR  S0UMISSI0N  SCELLEE 

Ceux   qui   desirent   soumissionner   sont    pri6s   de   communiquer  avec 

LE  SECRETAIRE  DE  LA  COMMISSION   DES   ACHATS   DE  GUERRE, 

EDIFICE  BOOTH,   OTTAWA, 

et  d'indiquer  le  genre  de  marchandiso  qui  los  interesse,  mentlonnant  s'ils  ont  en  vue  les  marchandises 
neuves,  ou  celles  d'occasion,  ou  les  deux. 

Des  formulas  de  soumission  seront  adressees,  quand  elles  seront  pretes,  a  ceux  qui  se  seront  inscrlts 
tel  que  ci-dessus  indique\ 


VENTES  SPECIALES  AUX  HOPITAUX,  ETC. 

Les  ministeres  federaux  et  provinciaux,  les  municipalites,  les  hopi- 
taux,  les  institutions  de  charite  et  de  philanthropie,  et  autres  institutions 
de  meme  nature,  maintenues  pour  l'utilite  publique  et  non  pour  un  bene- 
fice personnel  peuvent  acheter  sans  soumissionner  les  marchandises  pre- 
citees,  a  des  prix  qui  seront  fixes  par  la  Commission  des  achats  de  guerre. 

Les  soldats  de  retour,  les  marins,  les  veuves  et  dependants  des  soldats 
et  marins  tues  au  feu,  peuvent  se  procurer  les  marchandises  mentionnees, 
pour  leur  usage  personnel — non  dans  le  but  de  les  revendre — a  la  succur- 
sale  de  l'Association  des  Veterans  de  la  Grande  Guerre,  la  plus  rapprochee 
de  leur  lieu  de  residence,  qui  transmettra  ensuite  a  la  Commission  des 
achats  de  guerre,  toutes  les  commandes  recues.  L'Association  des  Vete- 
rans de  la  Grande  Guerre  rendra  les  meraes  services  a  tous  ceux  qui  ap- 
partiennent  aux  classes  ci-haut  mentionnees,  qu'ils  soient  ou  non  mem- 
bres  de  l'Association. 


Toute  correspondance  a  ce  sujet  devra  etre  adressee  au  Secretaire  de  la  Commission  des  achats 
de  guerre,  Edifice  Booth,  Ottawa,  qui  sera  heureux  de  fournir  aux  interessSs,  les  listes  de  marchandises 
ainsi  que  tous  les  details  qui  s'y  rapportent. 


70  LE  PRIX  COURANT,  vendredi  21  novembre 

le   ton   du      plomb   dans     I'huile   a   ete  Bleu. 

ferme,    mais    il    n'y    a    pas      encore   de  La  livre 0.12     0.12 

changement   a   enregistrer,  et  dans   le  Couleurs  (scenes)                       la  llvre 

moment  rien  n'indique  qu'il  y  en  aura.  Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 

Les  lots  de  5  tonnes  se  vendent  sur  la  lets  de  100  livres    ..    ..0.08     0.09* 

base  de  $15.50  les   100   lbs;      les  lots  Terre  d0mbre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0  11     0  15 

d'une   tonne   a   $16   et   en   plus   petites  Terre  d-0mbre  bruKSe,  No  1,  ton-' 

quantites  a  $16.35.  nelets  de  100  livres  ..   ..0.08     0.09* 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

DES     COMMANDES     SONT     PRISES  100  livres 0.15     0.17 

DANS   LE   MOMENT  POUR   LES  Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 

|N_FrTirinF.  nelets    de    100    livres    . .0.08*0. 09* 

INSECTICIDES  Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Insecticides  —  Les  commandes  d'in-  Terre  de  Sienne  br016e,  No  1,  100 

secticides      pour   la     saison    de     1920  livres o.»* 

commencent  a  arriver  en  plus  grande  Te"e  de  Slenne  brul<^  pure,  100 

K         ,  livres 0  15 

quantite    que    I'an    dernier.       Cela    est  Vert     Imp      tonneletg      de 

du,   en      partie,   au   fait  que   les     mar-  100  livres 0.17     0.19 

chands    ont    reduit    leur   stock   au    mi-  Vert  Chrome,  pur 0.19     0.35 

nimum    et    qu'ils    croient    qu'il    serait  Chrome  jaune  0.25     0.41 

.      .                    .  Vert  Brunswick,  100  lbs.. 0.10     0.141 

sage   de    leur   part  de    se    procurer  de  Rouge  IndIen>  Kegg  100  u. 

bonne  heure  leurs  approvisionnements  vres 0.15     0.20 

pour    I'an    prochain.      Les    tendances  Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

sont  fermes,  mais  aucune  avance  n'est  100  livres 0.06     0.17 

attendue   dans   le   moment,   disent    les  ^Jetr^'.  ."^ .  .0 .01     0.09 

manufactuners.  Rouge  Venitien,  No  1  . .   ..0.03*  0.05* 

Noir  fin,  pur  sec 0.09*  0.15" 

IL    Y    A    ENCORE    DE    L'ACTIVITE  Ochre    d'Or,    100    livres     ..0.08"    0.12 

DANS    LE    COMMERCE    DE    LA  Ochre  blanche,  100  livres  .  .0.05*  0.06 

PEINTURE  Ochre    blanche,     barils    ..0.04     0.04* 

Ochre  jaune,    barils    . .     . .   0.03*  0.05* 

„  .                                                       .  Ochre  francais,     barils     . .   0.06"  0.10* 

Pemtures     preparees  —  La     saison  0chre   sapin,    100   livres    ..0.07     0.08 

active  est  finie,  mais  si  Ton  considere  Oxyde  rouge  canadien,   en 

I'avance    de    la      saison,   beaucoup   de  barils 0.02*  0.03* 

peinture   se  vend   encore.     De  fait  le  Rouge    Super   Magnetic    ..    .."..0.05 

Vermilion 0  40 

temps    approche    rapidement,    semble-  Vermilion  anglais '.'.  .'.2.50 

rait-il,  ou   les  marchands  se   rendront  f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

compte    de      I'importance    de     vendre  COULEURS  A   L'HUILE   PURE 

des  peintures  et  des  specialites  durant  bottes  d'une  llvre 

toute    I'annee.      Les    prix   restent  sta-  Rouge  V6nitien                         0  23     0  30 

bles  sans  changement.  .  Rouge  Indien 0.30     0.36 

Jaune  chrome,  pur 0.53     0.55 

PEINTURES  Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 

Ochre    de    sapin    frangais, 

Alabastlne.  pur 0  25     n  «q 

Couleurs  et   blanc — en    paquets  2%  Verts    purs                                0  28    0  38 

livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets  Terres  de  Sienne                 "o  34     0  *?fi 

de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b.  Terres  d'Ombre       0  34     0  36 

Montreal  Bleu  Ultra-marin    ....    '.  !o'45     0*50 

Llquide-bronze.  Bleu    de    Prusse    ....        1  00     1  02 

Liquide-bronze,     No    l..$1.50     $2.00  Bleu  de  Chine                       "lOO     l'o2 

Huile  de  banane,  gall.   ..$3.50     $7.00  Noir  fin   ..                               0  35     0  37 

f.o.b.  Montreal.  Noir  ivoire  . .  . .  . ! 0  36 
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Noir  de  peintre  d'enseigne 

Pur 0.38    0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47* 

Albagloss,  C.  P.   C 5.75 

Email   "Blanc",B-H 

Mooramel 700 

Vitre  Simple    Double 

6pais- 

Les  100  pieds  seur 

Au>dessous    de    25    ..$19.90 

26  a  34 ..20.80 

35  a  40 21.80 

41  a  50    .. 23.50 

51  a  60 24.60 

61  a  70 26.50 

71  a  80 29.70 


epais- 
seur 

$22,901 
24.85 
26.40 
30.00 
30.80 
32.70 
35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  15  et  20%. 
Escompte  a  la  feuille,  5%. 
Comptant,  2  pour  cent, 
f.a.b.  Montreal. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.71 

Glaces  de  10  a  12  pieds   

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20' 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25, 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30' 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.9C 

Glaces   de   101  a  110   de  largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.0( 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.4' 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.4( 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 71 
Escompte  au  commerce,  20  pour  100 
Livraison  en  ville,  25  pour  100. 
f.a.b.  Montreal. 


POELE    EN    ACIER 

"National" 

Chauffe  au   bois  et  au 

charbon 
Ce  poele  est  fournl 
avec  reservoir  en  avant 
ou  sans  reservoir  du 
tout.  Le  rechaud  est 
fourni  avec  ou  sans 
tuiles  et  le  tuyau  est 
noir,  nickele  ou  tuile. 
Ce  poele  est  nickele. 
Nous  le  fournissons 
egalement  avec  gran- 
de ou  petite  cornlche 
au  lieu  d'un  rechaud 
6leve\  ce  qui  est  moins 
dispendieux. 
Pour  plus  de  rensei- 
gnements  au  sujet  de 
la  vente  de  ces  poeles, 
ecrivez    a 

LA  FONDERIE 
DE  L'ISLET, 

Limitee, 

L'lslet  Station,  Que. 


AVIS  DE   DEMANDE   DE   DIVORCE 


Avis  est  par  les  prSsentes  donn6 
que  James  Goddard,  des  cit6  et  dis- 
trict de  Montreal,  dans  la  province 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  front, 
s'adressera  au  Parlement  du  Canada, 
a  sa  prochaine  session,  afin  d'obtenir 
un  bill  de  divorce  d'avec'  son  Spouse, 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  cause 
d'adultere. 

JAMES  GODDARD. 
Dat6  a  Montreal, 

le  10  octobre, 
A.  D.  1919. 
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FAUX-COL 

A-R-ROW 

Q'UN  AJUSTE|VIEJMT  f  ARFAIT 

LUETT,   PEABODY  A  CO.    OF   CANADA,   LIMITED 


Les  menageres 

tiennent  toujours  a 

avoir  de  bonnes 

EPINGLES  A 

LINGE 

Vendez-leur    les 

notres. 

AGENTS:  McFarlane  & 
Field,  Hamilton  ;  Boivin 
et  Grenier,  Quebec:  De- 
lorme  Freres,  Montreal; 
J.  H.  White,  St.  John, 
N.B.;  H.  D.  Marshall, 
Ottawa  ;  Tomlinson  & 
O'Brien,  Winnipeg;  Op- 
penheimer  Bros.,  Vancou- 
ver; Harry  Home  Co., 
Toronto. 


The  Megantic  Broom  Mfg.  Co. 

LIMITED 
Manufacturers    de    Balais,    d'Epingles    a 

LAC  MEGANTIC,  QUE. 


II  ny  a  pas  de  Meilleurs 
Balais  que  les  notres 

Parce  qu'ils  sont  faits  avec  le  meilleur 
ble  d'Inde  a  balais  an  monde.  Outre  le 
service  exceptionnellement  long  qu'ils 
donnent  a  vos  clients,  nos  balais  vous 
laissent  une  marge  de  profits  qui  vaut 
la  peine  que  vous  preniez  en  stock  notre 
ligne. 

"'est  le  bon  temps  de  vous  proteger  contre  la  hausse  continuelle  des  prix.  En  donnant  votre 
•ommande  immediatement,  vous  aurez  des  prix  qu'il  nous  sera  peut-etre  impossible  de  vous 
)ffrir  plus  tard. 

\'otre  outillage  moderne  nous  permet  de  fabriquer  en  grande  quantite,  de  sorte  que  nous  som- 
nes  en  position  de  repondre  a  tous  vos  besoins. 

Tne  commande  d'essai  vous  convaincra  de  la   qualite  de  nos  balais. 

Ecrivez  aujourd'hui  meme  a  la 

FABR1QUE  DE  BALAIS  DE  GRANBY 

GRANBY,  Que. 

F.n    ecnvant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",  «.v.p. 
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Employez-vous  des  boites  de  Carton  ? 

Vos  boites  sont-elles  assez  fortes,  arrivent-elles  a  destination  brisees, 
votre  marchandise  endommagee  ? 

Avez-vous  deja  pense  qu'une  belle  marchandise  empaquetee dans une 
boite  poussiereuse  perdra  son  eclat  et  que  vos  ventes  en  souffriront  con- 
siderablement  ? 

Eh  bien!  Venez  a  nous  directement  et  evitez  ces  ennuis-la. 
Recevez  le  meilleur  service  de 


*♦ 


LA     MAISON     DU     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOTJS    GENBES 

862-864,  Avenue  Lasalle        .  .         .     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


pour  tout  le  monde 

AJUSTEURS  D'AUTO 

AJUSTEURS  DE  VOITURES 

MANUFACTURIERS  DE 

PANIERS 

POSEURS  DE  TAPIS 

MANUFACTURIERS  DE 

CHAUSSURES 

EBENISTES 

Tetes  qui  ne  se  dStacheront  pas 
du  corps  du  clou  et  pointes  qui 
justifieront  toutes  exigences. 

THE  STEEL  COMPANY 
OF    CANADA,    LIMITED, 

MONTREAL  HAMILTON 


En   ecrlvant  aux   annonceurs,   meptjpnoez  "Le   Prix   Courant",   t.v.p. 
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Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn6es  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 
"BLACK   DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


Fer-blanc  en  Lingot 

"WILLIAMS  HARVEYS" 

99.50  p.  c.  pur 

Livraison  prompte  a   meme  notre  stock 

A.  C.  LESLIE  &  CO.,  Limited 

560  rue  Saint-Paul  ouest, 
MONTREAL. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURIERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE   FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere   a   Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,   Forges  et  Ateliers  de   Finlssage 

a  New-Glasgow   (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow    (N.-E.) 


■-■ 


QUTILS  EN  ACIER  FORGE 


■HACHtS. MAHTEAUxrClEFS  AS6UHSES  (WRENCHES  h 


^mbhbhhiwmbi 


LES  MEILLEURS  BALAIS 
ET  BROSSES 

SIMMS 

sont  faits  par  des 
experts 


NOUS  fabriquons  des  meilleurs  balais 
et  des  meilleures  brosses  depuis  plus 
dun  demi-siecle. 

Nos  operateurs  sont  des  experts. 

Notre  fabrique  est  completement  outillee 
avec  les  meilleures  machines  et  les  plus 
perfectionnees. 

Le  resultat  de  cette  combinaison,  c'est  un 
produit  parfait  —  les  balais  et  les  brosses 
que  le  public  vent  acheter. 

Prenez  en  stock  la  fameuse  ligne  de 

SIMMS 


Brosses  a  plancher       Balais 
Brosses  a  chaussures    Petits  balais 
Brosses  a  poele  Pinceaux  a  peinture 

Blaireaux 

Avec  chaque  vente  -     un  joli  profit  et  un 
client  satisfait. 

Ecrivez  pour  avoir  nos  prix,  etc. 


=    S    T.  S.  SIMMS  &  CO.,  Ltd, 


Fabricants  des  meilleurs  balais  et  des  meilleures 
brosses  depuis  54  ans. 

SIEGE  SOCIAL:  ST.  JOHN,  N.B. 

MONTREAL        LONDON        TORONTO 
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Le  Crampon 
Tapatco  donne 
une  prise  soli- 
de  et  tient  en 
place  !es  agra- 
fes, longtemps 
apres  que  le  tis- 
su  lul-meme  a 
ete  affaibli  Dar 
I'usure. 


GANTS    TAPATCO 
Notre    ligne   vari€e    et    complete 
comprend    des    modeles    pouvant 
repondre   a.   tous   les   besoins   en 
fait   de   gants   de   travail. 
Modeles:     Gantelet,    poignet    en 
tricot   et  haut  avec  bande. 
Epaisseurs   —   Epais,    moyenne- 
ment    epais    et    minces. 
MATERIEL   —   bout     en     cuir, 
paume  en  cuir,   en  jersey,  gants 


Tout  Proprietaire  de  Cheval  a  Besoin 
de  ces  Bourrures 

C'EST    LA    RAISON    POUR    LAQUELLE    LES    VENTES    SONT   CON- 

TINUELLES     ET     PROFITABLES. 

Les  marchands  aiment  a  tenir  les  lignes  qui  sont  en  de- 
mande  —  naturellement,  ils  preferent  les  lignes  qui  se  ven- 
dent  facilement  tous  les  jours  de  I'annee.  Ils  ont  trouve  une 
semblable  ligne  avec  les  Bourrures  Tapatco  a  colliers  de  che- 
vaux  —  et  une  ligne  qui  ne  manque  jamais  de  donner  satis- 
faction. 

Avec  un  petit  travail  supplementaire,  un  marchand  peut  ac- 
croltre  le  chiffre  de  ses  ventes  de  cette  ligne  profitable.  En 
disant  aux  clients  combien  il  est  important  de  fournir  une 
telle  bourrure  pour  tous  les  chevaux,  il  peut  inciter  plus  de 
gens  a  les  employer  continuellement.  II  peut  facilement  si- 
gnaler la  perte  qu'eprouve  un  cultivateur  quand  ses  chevaux 
doivent  rester  au  repos  a  cause  d'epaules  blessees  —  il  peut 
offrir  les  Bourrures  Tapatco  comme  moyen  certain  de  pre- 
venir  les  contusions,  les  blessures  et  I'irritation.  Un  exa- 
men  de  la  bourrure  de  la  part  du  client  bade  generaiement 
une  vente. 

Poussez  la  vente  des  Bourrures  Tapatco  de  cette  maniere  — 
et  vous  constaterez  qu'il  est  possible  de  doubler  vos  ventes 
de  cette  ligne  profitable. 


bRANe?* 

BOURRURES 

a  Colliers  de  Chevaux 

et    mitaines    en    tan,    ardoise    ou 
oxford. 


American  Pad  & 
Textile  Co., 

Chatham,  Ont. 


Les  Machines  a  Laver  "Connor"  sont 
faites  en  plusieurs  styles:  pour  mar- 
cher soit  par  I'Electricite,  le  Gaz,  le 
pouvoir  d'Eau,  soit  pour  usage  a 
mains.  Aussi  Tordeuses,  Supports, 
Planches  a  repasser  et  a  petrir,  Ba- 
rattes,  etc. 


Les  Machines  a  Laver 

CONNOR 

Procurent  de  Gros  Profits 
et  des  Ventes  Faciles 

Prenez  maintenant  en  stock  une  ligne  de 
Machines  a  Laver  de  vente  rapide  et  pleine- 
ment  garantie.  Ecrivez-nous  aujourd'hui 
pour  details  complets  relatifs  a  notre  mode 
de  vente  et  qui  vous  assure  un  plus  grand 
succes.  Les  Machines  a  Laver  "Connor" 
sont  bien  faites  —  toujours  satisfaisantes  — 
et  attirent  des  ventes  rapides.  N'hesitez  pas 
plus  longtemps  —  ecrivez-nous  simpiement 
que  cela  vous  interesse.  Notre  proposition 
fera  plus  que  de  vous  etre  agreable. 


J.  H.  CONNOR  &  SON,  Ltd.,  Ottawa,  (Ont.) 
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L'EGONOIE  DU  SERVICE 


L'USURE  est  inevitable  meme  dans  le  meilleur  auto, 
mais  certaines  pieces  s'usent  plus  vite  que  d'autres. 

II  n'est  pas  necessaire  de  mettre  votre  voiture  au  rancart 
parce  que  les  segments  du  piston  sont  uses,  parce  que  les 
pointes  en  platine  des  vibrateurs  ne  sont  plus  bonnes.  Le 
reste  de  votre  auto  est  probablement  aussi  bon  que  lors- 
que  la  voiture  etait  neuve. 

Les  medecins  s'accordent  a  dire  que  l'organisme  humain 
se  renouvelle,  cellule  par  cellule,  tous  les  sept  ans.  Vous 
pouvez  faire  la  meme  chose  avec  votre  Ford  et  prolonger 
sa  duree  au  minimum  du  cout  en  remplacant  de  temps  en 
temps  les  pieces  usees. 

Le  Service  Ford  a  contribue  a  doubler  la  duree  des  voi- 
tures  Ford  et  a  reduire  les  depenses  de  lautomobilisme. 
Le  fait  qu'un  Auto  de  tourisme  Ford,  qui  coute  $690 
f.a.b.,  Ford,  Ont.,  peut  etre  achete  separement,  piece  par 
piece,  pour  $917,  est  une  preuve  sufnsante  de  l'economie 
de  la  conduite  dun  Auto  Ford. 

Vous  y  gagneriez  a  faire  la  mise  au  point  generale  (over- 
hauling) de  votre  auto  durant  les  mois  d'hiver.  700  ven- 
deurs  canadiens  et  plus  de  2,000  garages  peuvent  vous 
fournir  les  veritables  pieces  de  rechange  Ford  et  vous 
donner  un  service  rapide  pour  vos  reparations. 

Lorsque  vous  acheterez  un  auto,  choisissez  un  Ford  et  prontez  de  l'econo- 
mie du  Service  Ford. 


FORD  MOTOR  COMPANY  OF  CANADA,  Limited. 

Ford,     -     Ontario 
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FABRIQUE    DE   LIMES   BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


Douze  Mgdailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE   EN   1895 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoye'   gratuitement  sur  demande  a  toute  personne  lnte>essee  dans  le  commerce  de*  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe.) 

Propriety  exploitee  par  la  Nicholson   File  Co. 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  Scouler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  r6p6t6es.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


Une    compagnie    essentiellement   canadienne,    manufacturant    les 

ECROUS  AVEC   TARAUD. 


FOREUSES   A   TORSION. 


Chaque  outil  est  garanti. 

"  La    mellleure   qualtte    possible. 

Demandez   a   votre   marchand    de   gros   les   Ecrous   avec    taraud    Morrow    ainsi    que    les    foreuses    a.    torsion 

Morrow  et  vous  serez  certain  d'avoir  ce  qu'il  y  a  de  mieux  sur  le  marchG. 

JOHN   MORROW  SCREW  &   NUT  CO.,   LIMITED. 

Ingersoll  Canada  En  gros  seulement  de 

F.  BACON  &  CO.,  Agents, 

Us  limes  Ingersoll  taillent  plus  vile  et  durent  plus  longtewps.  Montreal,  Que. 


18 
I 

■  Hi 


Crampons  de  Surete  pour  le  tour    "Vulcan"    de   Williams 


Forges  au  Marteau-Pilon 

EN  STOCK  : 

A  bout  droit  et  courbe  1  ou  2  vis,  16  dimensions.    Capacite  y%  a  6  pouces. 

Demandez  notre  brochure  traitant  des  outils  de  machinistes. 

«J.    H.    WILLIAMS    &   Co. 

122  rue  Richards         -         -         .         Brooklyn,  N.  Y. 
122  rue  Vulcan  -         .         .  Buffalo,  N.  Y. 

Representants  Canadlens 

THE  CANADIAN   FAIRBANKS-MORSE  CO. 

Montreal  et  Quebec  « 
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3n  tient  a  avoir  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

parce  qu'ils  donnent  une  toilette  nouvelle  aux  murs  de 
la  maison  et  qu'ils  mettent  dans  chaque  piece  un 
atmosphere  de  confort  et  de  gaiet6.  Ces  papiers  offrent 
tout  ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  tapisseries  avec 
toutes  les  qualites  au  choix.  


Les  Papiers  "Tout  Rognes" 
Staunton 


gagnent  de  nouveaux  amis  chaque  fois  qu'ils  sont 
iployes  et  ils  attirent  des  clients  nouveaux  aux  maga- 
is  qui  les  vendent. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 

Salles  de  ventes  a  Montreal:   Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 

Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en  bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos  produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Par-tout  ou  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mleux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  a'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
falts  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavle.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas     -     -     Ontario 


IlseVendaVue! 


Le  Tranche-Aliments 
"HOME  65" 


— parce  que  vous  pouvez  fa- 
cilement  dSmontrer  k  vos 
clients  que  c'est  l'arti 
cle    le    plus    uti- 
le qu'ils   peuvent 
avoir  dans leur 


Superbement 
fini 


Chapeau  her- 

metique  a  l'eau 

Fait   au  Canada 

Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner    en    tout    temps. 


MAXWELLS  LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


La  demande  pour  une  Peinture 
se  mesure  ordinairement  par  sa 
popularity 

C'est  pourquoi — 

LA  PEINTURE 


est  pour  vous  une  ligne  profita- 
ble a  vendre. 

Ecrivez-nous  pour  notre  proposi- 
tion attrayante. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 

A.   Ramsay   &   Son   Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842. 
TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 


Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 


Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que   nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est  tres   propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Telephone   Main  2195 

MASSE  &  LANGTOT 

et  Provisions  en  gros.  Receveurs  et  expediteurs  directs. 

77  Marche  Bonsecours,  MONTREAL 


Tel.  Main  1689. 


Residence:    Est  6412 


E.  W.  CARON 

Marchand  en  gros  de  provisions,  farine  et  grain  de   I'Ouest, 

137-139  rue  des  Commissaires  Est, 
MONTREAL 

Telephone   Main  2001-5553 

J.  A.  GAUTHIER 

Marchand   de    Fruits   et   Legumes   en   gros 

54-55  Marche  Bonsecours,   MONTREAL 


Bureau:   Main  3016 


Residence:    Lasalle  1876 


J.  B.  LAVERDURE 

Marchand  de  Fruits  et  Legumes  en  gros 

57  Marche  Bonsecours,  MONTREAL 


Telephones:   Bell  Main  2952 


J.  A.  DUBOIS 


Marchand  de  Fruits  et  de  Legumes  en  gros  et  a  commission 
BANANES   UNE   SPECIALITES 

63  Marche  Bonsecours,  MONTREAL 

Tel.  St-Louis  99-3574-4317 

S.  L.  CONTANT 

590  Marie-Anne,  MONTREAL 

CHARCUTERIE   —   VIANDES    FUMEES 


F.  X.  Charbonneau 

Residence  privee: 
141,    Rue    Montcalm, 
Tel.   Est  2994. 


Magasin: 

Tel.  Main  1573 


CHARBONNEAU  FRERES 

Marchands  de  Fruits  et  Legumes  en  gros  et  en  detail. 

78  Marche  Bonsecours,  MONTREAL 


BANQUE  PROVINCIALE 


DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $5,000,000.00 

CAPITAL    PAYE    ET   SURPLUS 3,000,000 

ACTIF  TOTAL:  au-dela  de  . . 34,000,000.00 

95  Succursales  dans  les  Provinces  de  Quebec,  Ontario,  Nouveau- 

Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-Edouard. 

CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 

President:  Honorable  Sir  HORMISDAS  LAPORTE,  C.P.,  de  la 
maison  Laporte-Martin  limitee,  administrateur  du  Credit 
Foncier  Franco-Canadien. 

Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  capitalists. 

Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lake 
of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 

M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocean 
Services  Limited".  .    . 

Honorable  NEMESE  GARNEAU,  C.L.,  ex-mrnistre  de  1  agri- 
culture, Conseiller  Legislatif  de  Quebec,  president  de  la  Ci© 
de  Pulpe  de  Chicoutimi.  • 

M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beauche- 
min  limitee.  _     „.     _       ,        - 

M.  M.  CHEVALIER,  directeur  general  Credit  Foncier  Franco- 
Canadian. 

BUREAU  DE  CONTROLE. 

(Commissaires-censeurs) 

President:   l'honorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R.,   ex- 

juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 
Vice-President:     L'honorable    N.    PERODEAU,    N.P.,    Ministre 
sans  portefeuille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  adminis- 
trateur  "Montreal  Light,   Heat   &  Power  Consolidated". 
M.  S.-J.-B.  ROLLAND,  president  de  la  Cie  de  Papier  Rolland. 

BUREAU-CHEF 
M.  Tancrede  BIENVENU, 
Direeteur-general. 
M.  J. -A.  TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  chef. 

M.  C.-A.  ROY, 

Chef  "Bureau  des  Credits". 

Auditeurs  representant  les  Actionnaires 

M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J.-A.  LiART'^J,  Quebec. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 67,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.  F.-L.  Beique,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  gerant-general. 
Yvon  Lamarre,  Inspecteur. 


SIEGE  SOCIAL:    MONTREAL  1112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

P.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agencee  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  dep6t  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  a  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
fois  par  ann^e  un  inteTet  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  Strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  deB  encaissements  qui 
lui  sont  confiSs,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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FINANCES 


UNE  PERIODE  D'ACTIVJTE  FINANC1ERE 
S'ANNONCE 


Nous  sommes  a  present  dans  une  periode  d'ac- 
Ivite  sans  precedent  dans  le  marche  des  actions  et 
^ligations  canadiennes. 

Les  mois  qui  vont  venir  devraient  etre  les  te- 
oins    d'une    demande    considerable    d'actions    et 
)ligations   canadiennes,  comme  1'histoire  du   Ca- 
Bida  n'en  mentionne  pas. 

Le  succes  de  l'Emprunt  de  la  Victoire  1919  as- 
ilrant   au    Canada   d'amples   provisions   d'argent, 
Indera  a  rendre  plus  faciles  les  conditions  mone- 
lires  dans  tout  le  Dominion.     En  outre,  cet  Em- 
|  unt  a  elargi  le  marche  pour  les  actions  et  obliga- 
l|>n  canadiennes.    Pendant  ces  derniers  mois  tou- 
l|5  les  nouvelles  emissions  d'actions  et  d'obligations 
Bt  ete  suspendues  de  facon  a  laisser  le  champ  libre 
I  'Emprunt  de  la  Victoire   du   Gouvernement.    A 
Wlsent  que  le  succes,  a  couronne  cet  emprunt,  il  y 
I  outes  indications  qu'un  chiffre  record  de  nouvel- 
J|  emissions  d'actions  et  d'obligations  sera  lance 
I'  le  marche  canadien.    Ensuite,  il  y  aura  proba- 
tment   une  periode   d'activite   considerable  a   la 
ijurse  de  Montreal.    Les  affaires  de  la  Bourse  se 
NJit  etendues  a  un  degre  considerable  et  alors  qu'il 
I  quelques  annees  la  liste  active  s'elevait  a  10  ou 
.Istocks  differ5nts,  il  n'est  pas  rare  a  present  d'a- 
|r   55  ou  60  emissions  negociees   au   differentes 
■ties  de  la  Bourse. 

j  II  pent  etre  egalement    souligne  que  les  stocks 

€|uliers   canadiens   n'ont   pas   monte   comme   les 

it|cks  americains  et  que  la  plupart  peuvent  encore 

i\i  achetes  a  des  prix  qui  assurent  au  capitaliste 

ii >ns  revenus. 


SSEMBLEE  ANNUELLE  DE  L'ASSOCIATION 
DES  BANQUIERS  CANADIENS 


L'assemblee  generate  annuelle  de  l'Association 
Banquiers  Canadiens  a  ete  tenue  a  Montreal  le 
lovembre.  En  outre  de  la  lecture  des  minutes  et 
'etat  financier,  il  fut  egalement  regu  des  rap- 
s  du  secretaire,  du  comite  de  redaction  (Cana- 
i  Bankers'  Journal),  du  comite  sur  les  profits 
eurs,  du  comite  d'economie,  du  comite  sur  les 
a  ques  a  succursales,  et  aussi  des  rapports  sur  des 
aux  educationnels. 

Apres  le   discours  du   president,  les  questions 
antes  furent  discutees:    Les  credits  outremer. 
Les  amendements  aux  reglements  comprenant 
revision  d'une  enquete  par   un   comite  dans  les 
;rences  des  maisons  de  conpensation. 
Consideration  du  rapport  du  comite  de  la  Mai- 


son  de  Compensation  de  Winnipeg  sur  un  systeme 
de  collection  centralise. 

Consideration  d'un  memorandum  prepare  par 
1'Editor  Canada  Newspaper  Company  of  London, 
England. 

Lettre  de  la  Royal  Loan  and  Savings  Company 
(Brantford)  re  plainte  des  banques  quant  aux  heu- 
res  du  samedi  soir  proposees  par  la  compagnie. 

Cheques  etampes:  Les  banques  devraient-elles 
a  une  date  a  determiner  employer  ces  cheques  seu- 
lement?   (Circulaire  No  9.  —  A.,  Juillet  1919.) 

M.  C.  A.  Bogert,  gerant  general  de  la  Dominion 
Bank  et  ancien  vice-president  de  l'association,  fut 
elu  president,  succedant  a  M.  E.  L.  Pease.  M.  Pease 
qui  est  directeur  gerant  de  la  Royal  Bank,  etait 
president  de  l'association  depuis  1914.  Les  person- 
nages  suivants  furent  elus  vice-presidents:  Sir 
Frederick  Wiliams-Taylor,  gerant  general  de  la 
Banque  de  Montreal;  M.  H.  A.  Richardson,  gerant 
general  de  la  Banque  de  Nouvelle  Ecosse;  Sir  John 
Aird,  gerant  general  de  la  Banque  Canadienne  du 
Commerce,  et  M.  C.  E.  Neill,  gerant  general  de  la 
Banque  Royale  du  Canada.  Le  president  et  les  vice- 
presidents,  de  concert  avec  M.  Edward  C.  Pratt  ge- 
rant general  de  la  Banque  Molsons,  et  M.  J.  P.  Bell, 
gerant  general  de  la  Banque  d'Hamilton,  consti- 
tuent le  comite  executif  de  l'assocation. 


LA  BANQUE  MOLSONS 


Incorporee  en  1855] 


Capital  et  Fondsde  Reserve  $9,000,000 


Ce  "n'est  que"  grace  au  credit 
qu'elles  obtiennent  des  banques  que  la 
plupart  de  nos  grandes  industries  peu- 
vent mener  leurs  affaires  a  bonne  fin. 
Si  vous  sentez  que  vos  affaires  justi- 
fient  l'emploi  d'un  capital  plus  consi- 
derable, nous  suggerons  une  entrevue 
avec  le  gerant  local  de  la  Banque 
Molsons.  II  se  fera  un  devoir  de  vous 
conseiller  dans  vos  affaires  de  finances. 

Edward  C.  Pratt, 

Gerant  General 
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Garantie  de  Contrat 

Entrepreneurs-Contracteurs 

Les  Municipalites  exigent  des  Cons- 
tructeurs  de  chemins  des  depSts  de 
garantie  pour  la  bonne  execution  dans 
un  temps  determine  des  travaux  en- 
trepris.  Les  proprietaires  exigent  aussi 
des  Contracteurs  des  depots  de  garan- 
tie de  m6me  nature.  "La  Prevoyance" 
moyennant  une  indemnite  relative- 
ment  minime  garantit  la  bonne  execu- 
tion des  obligations  de  toutes  especes 
contractees  par  des  Entrepreneurs  et 
leur  permet  amsi  de  faire  fructifier  des 
capitaux  qui,  deposes  en  garantie,  ne 
leur  rapporteraient  que  1'interSt  modi- 
que  de  la  banque. 

Pour  plus  amples  renselgnements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.     Tel.  Main  1626 

et  1627. 

J.  C.  GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


ASSURANCE 
GOMHERCIALE 

Un  commerce  quel  qu'il  soit  ne 
saurait  etre  solidement  protege, 
si  ceux  qui  contribuent  le  plus 
a  son  succes  ne  sont  pas  titu- 
laires  d'une  Police  d'Assurance 
dite  de  Protection Commerciale. 

S'adresser  pour  tous 
renseignements   a   la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Siege    social        -        -        TORONTO 


GEO.   GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie   Inst.   Comptable.      Comptable 
IncorporS. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone    MAIN    2701-9 
Adresse  telegraphique:  "GONTHLEY" 


La  Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre  1'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,  Saint-  Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE  COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle    et     Qulncalllerle,     Verres 

a   Vltres,   Pelnture,  etc. 
Sp6clallte;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commls-voya- 
geurs  et  fait  beneflcier  ses  clients  de 
cette  economie.  Attention  toute  spe- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cara- 
pagne  aeront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marcne. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnle  Independante  (Incendle) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 

(CHARTERED  ACCOUNTANT) 

Chambr««  315,  310,  317,  Edifice 

Banqu*  de  Quebec 
11  Place  d'Armei,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audl- 
teurs, PrSts  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120   St-.lar<nies  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


Solide  Prog  res 

Des  methodes  d'affaires  inoder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  £qul- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnle 
canadienne  d'assurance-vie. 


SunLi 

SfE6E  S 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances   contre    Incendie,   Assuran- 
ces   Maritimes,    d'Automobiles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,   la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE.  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.66 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,   Directeur 
B.  A.  Charlebola,  Sous- Directeur 


r 


CARAND,  TERROUX  &  CIF 

Banquler*  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal 


In  fcrlvant  tux  •nnonetur*.  mintliiiMi  "Lt  Prix  C«vr«nf,  »\v> 
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ASSURANCES 


>VELOPPEMENT    DE    L'ASSURANCE   CONTRE 
LES  INCENDIES  ET  LES  ACCIDENTS 


A  une  assemblee  du  Montreal  Rotary  Club  te- 
s  le  4  novembre,  un  discours  fut  prononce  par 
Pemberton  Smith,  sur  le  sujet  de  l'assurance. 
soulignant  son  origine  et  son  developpement,  il 
que  l'assurance-feu  etait  nee  en  l'an  44  avant 
us-Christ  dans  l'ancienne  Rome,  mais  qu'elle 
lit  ete  abolie  par  les  peres  de  la  cite  parce  que 
mme  qui  avait  la  brigade  de  feu  organisee  pos- 
iit  quelque  chose  comme  un  cinquieme  de  toute 
jpropriete  inrmobiliere  comme  resultat  de  ses 
rges  et  operations  pour  combattre  le  feu.  De- 
;  lors  jusqu'en  1435  de  notre  ere  le  monde  se  pas- 
1'assurance  et  cette  longue  periode  fut  connue 
ime  l'age  sombre.  A  cette  epoque,  une  compagni»' 
formee  a  Barcelone  et  au  seizicme  siecle  l'assu- 
:e  maritime  fut  inauguree.  Les  organisations 
surance-feu  prirent  naissance  reelleaien  a  la 
e  du  grand  feu  de  Londres  en  1666,  mais  la  pre- 
*e  compagnie  d'assurance  fut  virtuellement  eta- 
ia  charte  en  1696.  La  premiere  charte  de  ce  co- 
te l'Atlantique  fut  etablie  en  1790  pour  "faire  af- 
l»s  aux  Etats-Unis,  au  Canada  et  en  Nouvelle- 
kse".  Aux  premiers  jours  de  l'assurance,  chaque 


compagnie  avait  ses  propres  brigades  pour  combat- 
tre les  feux  sur  les  proprietes  qu'elle  avait  assurees, 
et  si  un  edifice  qui  n'etait  pas  assure  brulait,  les 
compagnies  accouraient  sur  la  scene  de  l'incendie 
et  la  premiere  venue  avait  la  mission  d'eteindre  l'in- 
cendie et  etait  payee  par  la  corporation  de  Londres. 
:o: 

L'ASSOCIATION   D'ASSURANCE   DE   MONTREAL 


L'assemblee  annuelle  de  1' Association  d' Assu- 
rance de  Montreal  et  la  "Blue  Goose"  Association  a 
ete  tenue  le  5  Novembre  a  Montreal  sous  la  presi- 
dence  de  Lieut. -Col.  Morris.  On  lut  des  rapports  des 
activites  de  l'Association  pendant  l'an  dernier,  rap- 
ports qui  montrent  de  jobs  developpements  dans 
tous  les  departements  et  refletent  specialement  des 
progres  notables  dans  les  lignes  de  travaux  educa- 
tionnels.  La  publication  du  premier  numero  du 
"Journal"  montra  un  profit,  et  c'est  un  debut  pour 
former  une  bibliotheque  de  reference. 

Les  officiers  elus  pour  l'annee  en  cours  sont: 
President,  M.  J.  E.  Moberly,  gerant  de  la  Northern 
Assurance  Co.;  vice-presidents,  M.  W.  S.  Jopling, 
gerant  de  la  Commercial  Union  Assurance  Co.,  et 
M.  Lewis  Laing,  assistant-gerant  de  la  Liverpool 
and  London  and  Globe  Insurance  Co.,  trSsorier,  M. 
C.  S.  Scott,  de  la  Phoenix  Assurance  Co.,  de  Lon- 
dres. La  serie  des  lectures  hebdomadaires  sera  re- 
prise a  une  date  prochaine  et  deja  des  personnes 
eminentes  promettent  aux  journaux  des  sujets 
d'interet  pour  les  hommes  dans  l'assurance-feu. 


>t-Louis  1788 
Laurier  Est. 


A.  BERTRAND 

BOUCHER-EPICIER 

7i  Chambord,  MONTREAL 

lesidence 
r«iSt-Louis  5750 

I  H-Louis  3911 

j  BRISSETTE  &  FRERE 

V  LGANISATION.   Pneus    Deux   dans    Un.   Auto   a    louer. 

155  Laurier,  Est,  MONTREAL. 

GEO.  E.  CHENARD 

657  Mont-Royal  Est,  MONTREAL 

Merceries  pour  hommes. 


SAIE   RENAUD 
rue  Marquette 


*0 


JOSEPH    GIROUX 
1190,  rue  St-Valier 


Telephone  Bell   Main  7227 

RENAUD  &  GIROUX 

Marchands  de  Legumes 

Gros  et  Detail 

Specialite  de  Patates  au  char. 

51  et  52,  Marche  Bonsecours,     Montreal. 


Tel.   Main  2643  Res.   Est  7737 

E.  BENOIT  FILS 

Marchands   de    Farines,    Grains,    Provisions,    Etc. 

187-189  rue  St-Paul  Est,     MONTREAL. 

Telephone:    Est  5340 

La  Cie  de  Musique  "Champion" 

Instruments    de    Musique.    Musique    en    Feuilles. 

Machines   a   Coudre. 

Reparations  faites  avec  soin 

764  rue  Ste-Catherine  (pres  Panet)  Montreal. 


O.  SEGUIN 


Tel.   Main  5t63 


Marchand  de  Patates,  Provisions  et  Legumes 

30-32-34  Place  Jacques-Cartier,  MONTREAL. 

Tabac:   une  specialite.  En  Gros  et  Detail 


Telephone  Est  415 

Accessoires  pour  toutes  sortes  de   machines.    Reparations  de 
machines  et  gramophones.  Satisfaction  garantie. 

Singer  Sewing  Machine  Co. 

Nous  vendons  a  termes  faciles  et  echangeons  les  vleilles 

machines.   Nous  vendons  records  et  gramophones. 

Echangeons  les  Records. 

Echange  Ontario 

A.  BOIVIN,  Prop.,  904  Ontario  Est,  pres 
Papineau.  MONTREAL. 
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L'IDEAL'' 


est  la  lessiveuse  actionnee  par  l'eau  sur 
laquelle  on  peut  compter  pour  avoir  un 
service  long  et  satisf  aisant,  lorsque  Ton 
peut  avoir  la  pression  d'eau  requise. 

Le  moteur  est  simple  de  construction, 
n'ayant  pas  de  parties  delicates  suscep- 
tibles  de  se  detraquer.  II  est  fort  et 
rapide,  et  avec  du  soin  il  durera  des  an- 
nees. 

Chaque  moteur  est  eprouve  avec  soin 
avant  de  partir  de  la  f abrique. 

Dans  la  fabrication  de  Y  "  Ideal "  — 
moteur,  cuve  et  autres  parties  —  le 
meilleur  materiel  est  employe  par  des 
ouvriers  d'une  grande  habilite,  de  sorte 
qu'une  f ois  la  lessiveuse  finie  elle  appro- 
che  autant  de  la  perfection  qu'il  est  pos- 
sible de  le  f  aire. 


Dowswell,  Lees  #  Co., 


"La  Machine  qui  marche 
toute  seule" 


LIMITED 


Representant:    JOHN   R.    ANDERSON 

36-38  Rue  St-Dizier,         ....    MONTREAL,  P.  Q. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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ioo  per  cent  Value 


Argenterie  de 

confiance    a    prix 

modere. 


Faite   au    Canada. 


L'OBJET    de    la    PAR    PLATE    est    d'etablir 

des  etalons  de  qualite  durable  en  fait  d'ar- 
gentene  a  prix  modere  —  et  de  rendre  ces  eta 
Ions  de  quality  aussi  connus  que  ceux  de  l'Ar 
genterie  De  Luxe  Community  Plate  LArgente 
rie  Par  Plate  est  scientifiquement  modelee  pour 
donner  un  excellent  service  pour  le  prix  Cette 
argenterie  est  entitlement  recouverte  d'un  nlacaee 
de  premiere  qualite  et  Pendroit  ou  porte  surtout 
lusure  --  cest-a-dire  le  dos  des  cuMeres  et  des 

h nZ  n     r  ~  est  renforc<5  Par  une  couche  addi- 
tionnelle  d  argent  pur. 


Les  modeles  de  l'Argenterie  Par  Plate,  dessines 

par  les  inemes  artistes  qui  out  fait  les  superbes 
modeles  de  l'Argenterie  Community  Plate,  son! 
plus  jolis  que  ceux  de  n'importe  quelle  autre  ar- 
genterie offerte  a  ce  prix.  Cette  argenterie  donne 
une  apparence  plus  distinguee  a  la  table  et  elle 
donne  une  plus  grande  satisfaction. 
Comme  arbitre  du  bon  gout,  le  marchand  est  en 
position  de  discerner  rapidement  la  valeur  des 
articles  qu'il  recommande  a  sa  clientele  Avec 
lArgenterie  Par  Plate  il  aura  tin,'  ligne  qu'il 
pourra  vendre  avec  la  plus  entiere  confiance. 


Faite  au  Canada  par  la 

ONEIDA  COMMUNITY,    LTD. 


Fabricates  aussi  de  la  celebre  Argenterie  De  Luxe  Community  Plate. 
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La  saison  d'automne,  plus  que 
n'importe  quelle  autre,  est  le  bon 
temps  pour  peinturer. 

Nous  sollicitons  de  nouveau  votre" 
patronage  sur  la  base  du  merite 
seulement. 

Nos  produits  ne  sont  pas  faits 
pour  etre  vendus  a  un  certain 
prix  rrais  d'apres  un  etalon  de 
qualite! 


OTTAWA 
PAINT 
WORKS 
LUTE! 


OTTAWA, 
Canada. 
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Acme  Glove  Works 

Limited 

Montreal 


Operant 

5    Fabriques 
2  Tanneries 


Cela  ne  demande  que  tres  peu  d'argent  pour  avoir  un  stock 
bien  garni  de  ganterie  Acme.  Mais  quand  vous  I'avez  vous 
etes  pret  a  repondre  aux  besoins  de  CHAQUE  client  quel- 
que  soit  le  cuir  ou  la  combinaison  de  cuir  qu'il  demande. 
Et  I'echelle  des  prix  est  assez  variee  pour  convenir  a  toutes 
les  bourses.  Envoyez-nous  une  commande  d'assortiment  de 
ganterie. 


AeraBH^- 


TRADE     MARK 


Gants  et  Mitaines  de  Travail. 
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UNDERWEAR 


JOHN   FORSYTH 


Le     SOUS-VETEMENT 


vth 


MONTREAL: 

:,]:;     H-Stel    Windsor, 

Picard,   reprfisentan'.E 

i~,  i  i  c  d  cr. ' 


Jos.     Leonard    ct    -T-    A. 
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AIREDALE 


Marque  Enregistree 


Sous-vetements  en  laine 
a  cotes  pour  hommes. 

Faits  en  quatre  qualites  - 
chacune  au  premier  rang 
dans  sa  classe  pour  le  con- 
fort,  la  chaleur  et  la  duree. 


Seuls  Agents 

John  M.  Garland  Son  &  Co.,  Ltd. 

OTTAWA,  CANADA. 

Nouveautes  en  gros 
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21,000,000    D'ANNONCES 

Ayant  quatre  fois  cette  dimension 
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WH  EN  finer  wool  can  be  secured  ; 
when  better  spinning  and  knitting 
processes  are  devised,  it  may  be 
possible  to  excel  the  quality  in  these 
wonderful  children's  stockings. 

But  it  is  not  possible  to-day.- 

"Little  Darling"  fcr  infants,  and  "Little 
Daisy"  for  children  up  to  12  years,  are  the 
best  that  can  be  made-  a  bold 
claim,  but  one  that  thousands 
of  women  will  grant.  Your  own 
judgment  will  affirm  it. 

Only  fine  Australian  lamb's 
wool  is  ever  used  to  make  these 


soft  stockings.  If.  mothers  have  ever  found 
it  hard  to  procure  "  Little  Darling "  or 
"  Little  Daisy "  hosiery,  there  was  a  good 
reason.  Whenever  there  was  a  shortage 
of  the  properwool.wehadtomake  fewer  of 
these  wonderful  stockings.  No  substitute 
has  ever  replaced  that  wonderful  wool. 

LITTLE    DARLING   HOSIERY— for  babies 
and  tiny  tots  up  to  seven— has  silken  toe'  and  heel. 

LITTLE  DAISY  HOSIERY— 
for  children  up  to  twelve — has  extra 
strength  in  heel  and  toe 

Many  dainty  shades  and  black. 

Th.  Chlpman.Holton  Knitting  Co.  1  Iraliei 


'LITTLE  DARLING" 
"LITTLEDAISY" 

HOSIERY  FOR,  INFANTS  AND  CHILDREN 


seront  imprimees  et  dis- 
tributes dans  les  famil- 
ies les  plus  a  l'aise  du 
Canada,  durant  les  qua- 
tre prochains  mois.  Le 
pouvoir  de  vente  extra- 
ordinaire de  cette  gran- 
de  campagne  de  publi- 
city se  fera  sentir  dans 
chaque  magasin  au  de- 
tail de  toutes  les  provin- 
ces du  Dominion.  Ces 
annonces  s'adressent 
aux  meres  et  elles  ne 
pcurront  manquer  de 
creer  une  demande  con- 
siderable et  profitable 
pour  les  bas  Little  Dar- 
ling et  Little  Daisy.  On 
vous  les  demandera 
bientot.  Commandez- 
en  un  bon  assortiment 
chez  votre  marchand  de 
gros. 

THE  CHIPMAN-HOLTON 
KNITTING  CO. 

LIMITED. 


IWBWfflmllrtlWrn^MUlJ&^rWH^MWIi^l 
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ITTLE  DARLING 
"LITTLEDAISY" 

HOSIERY  FOR,  INFANTS  AND  CHILDREN 

BAS  POUR  BEBES  ET  ENFANTS. 
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LA  MAISON  GANADIENNE 

Des  Nouveautes,  Articles  de  f antaisie  et  Brimborions 


BAS 

Nos  voyageurs  sont  actuelement  sur  la  route  avec  leurs  echantillons  de  bas  pour  hommes,  fem- 
mes  et  enfants  pour  le  printemps.  Demandez  a  les  voir  le  plus  tot  possible.  Tout  indique  une  ra- 
ret6  sans  precedent  pour  I'an  prochain,  avec  des  prix  beaucoup  eleves.  Nous  invitons  egalement 
nos  clients  a  acheter  tous  les  bas  de  laine  dont  ils  ont  besoin  maintenant.  La  demande  est  gran- 
de  et  notre  stock  s'epuise  rapidement.    Toutes  ces  ilgnes  ne  peuvent  etre  repetees. 

DEPT.    M. 

Laines  a  tricoter.  Valeur  speciale  en  fait  de  laine  grise  atricoter  a  $1.25  et  $1.50  la  Irvre.  Faites- 
vous  montrer  aussi  notre  laine  "Phyllis"  a  chandails  (sweaters)  en  pelotes.  22  couelurls  au 
choix. 


Dept.  R.  Robes  de  chambre  pour  garconnets, 
fillettes,  fenrmes  et  hommes.  Cache- 
corset  en  soie,  re  $10.00  a  $24.00  la 
douzaine.  Bonnets  de  boudoir  de 
$6.00'  a  $15.00.  Tabliers  a  the,  de 
$2.35  a  $6.50.  Sous-vetements  en 
crepe  de  Chine,  de  $39.00  a  $120.00. 
Nouveautes  en  soie  piquee  japonai- 
ses.  Grande  variete  de  jupons  de 
soie. 

Dept.  D.  Crepe  de  Chine  de  soie,  36",  7  m/m, 
$1.75  la  verge.  Couleurs:  ivoire,  tur- 
quoise, rose  pale,  gris,  vin,  taupe, 
brun,  myrte,  marine,  noir. 

Dept.  W.  Tweed  de  54"  a  $1.90  et  $2.10  la  ver- 
ge. Demandez  a  notre  voyageur  de 
vous  monter  nos  echantillons  de  Tis- 
sus  a  costumes  de  printemps. 

Dept.  U.  Tres  special:  Gants  courts,  non  dou- 
bles, pour  hommes,  en  peau  de  mule 
de  premiere  qualite.  $4.50  la  dou- 
zaine 


Dept.  L.  Mouchoirs  en  boites  pour  le  commer- 
ce de  Noel,  de  25c  la  boite  de  3  a 
$1.50  la  boite  de  6.  Mouchoirs  blancs 
pour  hommes.  Mouchoirs' en  linon, 
tous  en  boites  d'une  douzaine.  Fini 
doux,  de  $1.75  a  $2.25  la  douzaine. 
Fini  toile,  de  $1.S5  a  $2.75  la  douzai- 
ne. 

Mouchoirs  a  points  d'ourlet,  en  pure 
toile  pour  hommes,  $3.00,  $3.50.  $4.00 
la  douzaine. 

Dept.   C.    Klanellette  blanche  tres  epaisse.   26, 
27 '  -.  el  28",  30c  et  32c  la  verge. 
36"  pour  39c. 

Domet  blanchi  de  27"  a  35c  la  verge. 
Guingan  a  tabliers,  27".  lMH.c  et  32c 
la  verge. 

Dept.  F.  Resilles  de  soie  avec  elastique.  marque 
"Premier",  $4.25  la  grosse. 

Dept.  S.  Soutache  roulee  Corticelli,  noire  seu- 
lement.  Prix  de  la  Iiste,  $1.35  I?,  boite 
de  12  rouleaux.  Notre  prix,  45c  la 
boite  de  12  rouleaux. 


Nous  apportons  une  attention  toute  speciale  aux  commandes  par  lettres,  telegrammes  et  par  tele- 
phone a  longue  distance. 

Si  notre  voyageur  ne  passe  pas  chez  vous,  veuillez  nous  en  avertir  et  il  ira  vous  voir. 

Hodgson,  Sumner  &  Co.  Ltd 


83  a  91  rue  St-Paul  Quest 


SAL-LES    D'ECHANTILLONS: 


21  rue  St-Sulpice 

Montreal 


82  a  94  rue  Le  Royer 


Edifice  Metropole 
SHERBROOKE 


7   rue   Charest 
QUEBEC 


Hotel  Windsor 
OTTAWA 


Carlaw  Bldg. 
2S-30  rue  Wellington-Ouest 
.     TORONTO 


503   Edifice   Mercantile 
VANCOUVER 
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Les  Ventes  des  Fetes 


Les  Perspectives  du  Commerce  des  Fetes 

sont  Bonnes. 

Les  gages  sont  eleves  —  les  salaries  tiennent  a 
avoir  ce  qu'il  y  a  de  mieux  —  etes-vous  pret  a  le 
leor  donner? 

Les  marchands  sagaces  prevoient  a  Pavance 
que  leurs  stocks  doivent  etre  bien  assortis. 

Votre  choix  parmi  le  gros  assortiment  de  The 
W.  R,  Brook  Company  Limited  peut  vous  aider. 
Prof  itez  de  notre  departement  des  commandes 
par  la  poste. 


THE  W.  R.  BROCK  COMPANY, 


LIMITED 


MONTREAL. 
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NOUS  POUVONS  FAIR!  81S  LiVRHSSONS  IMMEBIATES 


Nous  avons  actuellement  en 
stock  le  Gant  Ballantyne  (en 
tricot  ecossais)  et  nous  pou- 
vons  remplir  Ies  commandes 
jusqu'a  un  certain  point. 

Prevoyant  une  demande  plus 
considerable  que  jamais  pour 
le  Gant  Ballantyne  (en  tricot- 
ecossais),  a  cause  de  la  publi- 
city qui  est  faite  actuellement 
dans  Ies  principaux  magazi- 
nes canadiens,  nous  avons 
maintenu  notre  production  en 
avant  de  nos  commandes,  de 
sorte  que  nous  avons  accumu- 
le  un  stock  de  reserve  pour  la 
saison  de  vente  de  nos  clients. 

Ce  stock  de  reserve  sera,  jus- 
qu'a un  certain  point,  rempli 
de  lignes  desassorties  et  il  fera 
1'affaire  des  detaillants  qui 
n'ont  pas  place  leurs  comman- 
des pour  ce  qu'il  leur  fallait; 
toutefois,  il  ne  durera  pas 
longtemps,  de  sorte  que  nous 
conseillons  de  placer  votre 
commande  immediatement 
pour  avoir  votre  part  de  ce 
stock. 

Nous  avons  en  stock  le  Gant 
Ballantyne     (en     tricot     ecos- 
sais )  en  bruyere,  Oxford,  gris 
noir  et  kaki. 

PRIX 

S.K.  3.  Borde  en  cuir  avec  bou- 
ton-pression    $12    la    douz. 

S.K.  4.  Poignets  a  cotes  elasti- 
ques    .    .    .    .    $10  la  douz. 


The  Genuine $) 


cMlJlG 

Comfort 


R.  M  BALLANTYNE  LIMITED 

Stratford,  Ont. 
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FOURRURES  QUI  DONNENT  SATISFACTION 


Les  prix  eleves  et  la  rarete  des  marchandises  ne  nous 
ont  pas  empeches  d'avoir  a  chacun  de  nos  etages  un 
stock  considerable  de  f  ourrures  de  toute  description  pour 
les  deux  sexes. 

Voici  quelques-unes  de  nos  lignes  principales: 

POUR  HOMMES 

Capots  en  castor  du  Yukon,  50"  de  long  . . : $35.00 

ts  en  chat  noir.  Qualite  exceptionnelle $35.00 


POUR  DAMES 

anteaux  en  rat,  50"  de  long .    $150.00 

Manteaux  en  marmotte,  45"  de  long    ......    $100.00 

Les  f ourrures  vont  surement  se  vendre  plus  cheres  la  sai- 
son  prochaine. 

En  consequence,  placez  votre  commande  de  bonne  heure. 

LA  GOMPAQNIE  REDMOND  LIMITEE 

Winnipeg      -  -  -      -  -  Montreal 
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NOUS  FASSONS  UNE  SPECIALITE  DE  TEINDRE  LES 
FOURRURES  DUNS  TOUTES  LES  NUANCES 
LES  PLUS  NOUVELLES 

Renards,  loups  et  renards  blancs,  taupe  teinte 
et  ecureuils  gris,  vaisseau  de  guerre,  lapins 
temts,  etc. 

Notre  maison  est  la  seule  qui  teint  le  renard  et  le 
loup  en  "  Georgette  ";  la  derniere  nouveaute. 

THE  HOLLANDER  FUR  DYEING  CO.,  LIMITED 


645  rue  Saint-Paul 


MONTREAL. 


THE 


SHIRT 


LA  CHEMISE  LANG 

La  ligne  dont  la  valeur  exceptionnelle  assure  la  satisfaction 

The   Lang'   Shirt  Co.,  Ltd. 

Kitchener,  Ont. 
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POUR  LE  PRINTEMPS  1920 


Vous  auriez  tout  a  y  gagner  a  nous  confier  vos  commandes  de  ve- 
tements des  maintenant.  Notre  maison  est  la  plus  grande  et  la  plus 
ancienne  de   la  province  de  Quebec,  a   I'est  de   Montreal. 

Nous  pouvons  offrir  aux  marchands  des  prix  qui  leur  permettront 
d'ecouler  raoidement  leur  stock,  tout  en  faisant  un  superbe  profit. 
Les  vetements  portant  la  marque  "G"  sont  confectionnes  avec  le 
plus  grand  soin.  Le  choix  des  modeles  offre  une  superbe  variete 
de  toutes  les  dernieres  creations  de  la  mode.  Les  tissus  dont  nous 
nous  servons  pour  les  confectionner  sont  d'une  qualite  durable  ex- 
ceptionnelle  et  la  beaute  des  dessins  ne  peut  manquer  de  plaire  a 
tous  vos  clients,  quelque   difficiles  qu'ils  soient. 

Ecrivez  ou  telephonez  pour  avoir  la  visite  de  notre  voyageur  ou 
des  renseignements  complets  sur  la  proposition  que  nous  avons  a 
vous  vaire. 

Nos  commandes  sont  livrees  promptement. 


THE  GJMEI  CLOTHING  MFG.  CO. 

Manufacturiers  de  vetements  en  gros, 

645,  rue  St-Valier,    QUEBEC. 


I_e  Crampon 
Tapatco  donnt; 
une  prise  son- 
de et  tient  en 
place  les  agra- 
fes, Icngtemps 
apres  que  le  tis- 
su  lui-meme 
ete  affaibli  oa 
usure. 


Tout  Prcprietaire  de  Cheval  a  Besoin 


ces  oourrures 


C'EST    LA    RAISON    POUR    LAQUELLE    LES    VENTES    SONT   CON- 

TINUELLES     ET     PROFITABLES. 

Les  marchands  aiment  a  tenir  les  lignes  qui  sont  en  de- 
mande  —  naturellement,  ils  preferent  les  lignes  qui  se  ven- 
dent  facilement  tous  les  jours  de  I'annee.  Ils  ont  trouve  une 
semblable  ligne  avec  les  Bourrures  Tapatco  a  colliers  de  che- 
vaux  —  et  une  ligne  qui  ne  manque  jamais  de  donner  satis- 
faction. 

Avec  un  petit  travail  supplemental,  un  marchand  peut  ac- 
crottre  le  chiffre  de  ses  ventes  de  cette  ligne  profitable.  En 
disant  aux  clients  combien  il  est  important  de  fournir  une 
telle  bourrure  pour  tous  les  chevaux,  il  peut  inciter  plus  de 
gens  a  les  employer  continuellement.  II  peut  facilement  si- 
gnaler la  perte  qu'eprouve  un  cultivateur  quand  ses  chevaux 
doivent  rester  au  repos  a  cause  d'epaules  blessees  —  il  peut 
offrir  les  Bourrures  Tapatco  comme  moyen  certain  de  pre- 
venir  les  contusions,  les  blessures  et  I'irritation.  Un  exa- 
men  de  ta  bourrure  de  la  part  du  client  bade  generalement 
une  vente. 

Poussez  la  vente  des  Bourrures  Tapatco  de  cette  maniere  — 
et  vous  constaterez  qu'il  est  possible  de  doubler  vos  ventes 
de  cette  ligne  profitable. 


GANTS    TAJ^_ 
Notre    ligne    variee    et    compile 
comprend    des    modeles    pouvnnt 
repondre   ;\   tous   les   besoins    en 
fait  de   gants   de  travail. 
Modeles:     Gantelet,    poignet    en 
tricot    »t   haut   avec  bands. 
Epaisseura   —   Epais.    movenne- 
ment    epais    et   minces. 
MATERIEL    —   bout     en     cuir. 
paume  en  cuir,  en  jersey,  gants 


BOURRURES 
a  Colliers  de  Chevaux 

et   mitaines    en    tan,    ardoise   ou 
oxford. 


American  Pad  & 
Textile  Co., 

Chatham,  Ont. 
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BLUE'S  STEEL  CLAD 

Modele  Diamond  303 


LE  PANTALON  POUR 
L'HOMME  D'ACTION 


Pour  les  hommes  robustes  et 
travaillant  au  dehors  a  qui  il 
faut  des  pantalons  forts  et  resis- 
tants  a  l'usage  le  plus  dur. 

Avec  coutures  surjetees  et  pi- 
qures  doubles  pour  prevenir  les 
dechirures,  boutons  rivetes  bre- 
vetes  et  poches  a  coutures  dou- 
bles. 

La  Iaine  brute  est  tissee  a 
notre  usine  de  Coaticook,  Que., 
et  le  tissu  est  converti  dans  le 
produit  fini  a  notre  fabrique  de 
Sherbrooke,  Que. 


Du   mouton   au   consommateur. 


WALTER  BLUE  &  CO.,  Limited 

Sherbrooke,  Que.  Montreal,    Que. 

Coaticook,    Que. 


* 


fi 


■      .  — 


LE  PANTALON  QUI  EST 
GARANTI 
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RAYON    "S 


Nouveau   Departement   de   "TOILE* 

Malgre  la  rarete  de  cet  article,  nous  avons  un  assortiment  tres 
interessant. 


Rayon  "S" 

HSll   — Toile  a  rouleau,  bord  rouge,  pure  toile  16-17  pouces  ....  0.35 

HUT   —Toile  UNION  ecrue,  23  pouces 0.481/2 

HT10 —Toile  UNION  ecrue,  23  pouces 0.521/2 

HJ90  —Toile  UNION  ecrue,  23  pouces QS2}/2 

H7912 — Essui-mains  toilette,  blanc  uni,  30  x  16  2.95 

H7920 — Essui-mains  toilette,  blanc  uni,  36  x  18     . 4.50 

H510  — Essui-mains  de  bain  avec  f range,  16  x  36 3.50 

H535  — Essui-mains  de  bain  avec  frange,  40  x  20 6.00 


P.  P.  Martin  &  Cie,  Limitee 


Importateurs  de  nouveautes  en  gros. 
Maison  fondee  en  1845 

QUEBEC,  7   Rue   Charest  50  TVLG  St"Paul  OiieSt,  OTTAWA,    166    Rue    Sparks 

SHERBROOKE,    103    Rue    Wellington  fi/lfintv£a  1  TROIS-RI VI ER  ES,     82      Rue      Royale 

ST-HYACINTHE,    229     Rue    Cascades  -   TORONTO,   152   Rue   Bay 

Telephone:    MAIN  6730 

TROIS  QUARTS  DE  SIECLE  D'EXPERIENCE  A  VOTRE 

DISPOSITION.  j 

* 
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Tres  en  renom  pour 

1'elegance  distinguee 

et   ia 

qualite 

irreprochable 


Ecrivez  pour  avoir  le  catalogue. 


Venez    noiis    voir    quand    vous 
viendrez  a  Montreal. 


- 


Maison  fondee  en  1852 


de  la  Marque 


Moose  Head 


L.    GNAEDINGER     SON     &    COMPANY 

90-94  rue  St-Pierre,  MONTREAL. 
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Ecrivez  pour  avoir  plus 
de  renseignements  a  ce 
sujet.  ' 


Nous  sollieitons  actuellement  des  commandes  pour  l'au- 
tomne  1920  en  fait  de 

Satins  Franpis 

et   de 

Crepes  de  Chine 

Nous  avons  egalement,  pour  ljvraison  immediate,  de  groB 
assortiments  de  crepes  Georgettes,  Crepes  de  Chine,  Chif- 
fons, Ninons  et  Georgettes,  a  prix  populaires. 


Albert  Godde,  Bedin  &  Cie. 

PARIS  TARARE  LYON 

64  Wellington   Street   W.,    Empire   Bldg.,    Toronto. 

Telephone:    Adelaide   3062. 


Faites   payer  votre   loyer   par  vos 
etalages   de    vitrine 

Beaucoup  de  ventes  se  font  sur  le  trottolr. 

Supports  pour  Etalages  de  Vitrine 

Une  serie  merveilleuse  de  supports  interchangeables  patentes 
pour  etalages  de  vitrine,  appropriee  aux  Articles  de  Nouveautes, 
Costumes  Chapeaux,  Chemiserie,  Chaussures  et  Marchandises 
Generaies  La  serie  vous  donnera  10  ans  de  Boris  Services  en 
rendant  effectif  votre  commerce  par  l'arrangement  de  garnitures 

Les  Supports  que  vous  voyez  ci-dessus  ne  sont  que  quelques-uns 

des  dispositifs  que  vous  pouvez  obtenir  avec  la  serie  complete; 

on  peut  obtenir  des  centaines  d'autres  arrangements. 

Faits  de  Chene,  fini  Dore,  Antique  ou  Patine.  La  serie  est  mlse 

en  un   coffre  en  bois  dur     avec  couvercle  a  charnieres,   un   bon 

endroit  pour  garder  les  "Younits"  extras  qui  ne  servent  pas  pour 

le  moment.    II  y  en  a  des  milliers  de  cette  serie  en  usage  Jour- 

nellement. 

No    104.     Cette   serie   a   130   "Younits"    interchangeables 

pour  vitrines  de  Magasin  General $27.50 

En  outre  de  la  se>ie  ci-dessus,  nous  en  fabriquons  une  pour 
l'usage  exclusif  du  Commerce  d'Epicerie.  Cette  s6rie  est  tota- 
lement  differente  de  la  serie  pour  Magasin  General;  elle  est 
faite  pour  l'etalage  de  marchandises  plus  pesantes  et  convlent 
specialement  d.  l'Epicerie  de  detail. 
La   Serie  No  20  a  89  "Younits"  interchangeables  pour  les 

Vitrines  de  Grandes  Epiceries $38.50 

La    Serie   No  20i/2  a  50   "Younits"   interchangeables  pour 

les  Vitrines  de  Petites  Epiceries $23.10 

En    Stock   a    Hamilton  —  Commandez  dlrectement  ou   par  votre 
marchand  en  Gros  —  Patented  et  falts  au  Canada. 

THE     OSCAR     ONKEN     CO. 

5150  FOURTH  STREET,  Cincinnati,  Ohio,  U.S.A. 


Sirffonne' 

FAUX-eOL 

A'R'ROW 

9'UN  AJUSTE|V1E^T  f /WAIT 

CLUETT,   PEABODY   &   CO.       OF   CANADA,   LIMITED 
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MANTEAUX 


ET 


P  A   R   U   R  E  S 


Nous  ne  vendons  que 
des  fourrures  sur  la  qua- 
lite  desquelles  vous  pou- 
vez  compter,  et  nos  mo- 
deles  sont  recherches  de 
tous  ceux  qui  appre- 
cient  Felegance  et  le 
bon  gout. 


Prix    pour    toutes    les 
exigences. 

Comirandes  par  la 

malle     soigneuse- 

ment  remplies. 

Catalogue  et  prix 
sur  demande. 


Laberge,  Chevalier 

&  Cie,  Limitee. 

FOURRURES  EN  GROS 
457  rue  St-Paul  Ouest, 

MONTREAL. 
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NO.    500 


$85.00 
et  plus 


PARDESSUS  ajuste  pour  jeune  homme, 
BEAVER  noir  entre-double  de  feutre 
jusqu'a  la  taille. 

Collet  chale  ou  carre. 
Hudson  Seal. 
Loutre. 
Castor  pique. 
Mouton  de  Perse. 

GRAND  ASSORTMENT  dans  les  pale- 
tots doubles  en  Marmotte,  Rats  Masques, 
Vison,  Collets  en  loutre,  etc. 

Despareis5  Garaeati  &  Cie.,  Ltee. 

Manufacturiers  de  Fourrures  en  gros, 

465  rue  St-Paul  Quest, 
MONTREAL. 


Ouate  en   Paquets 

"VICTORY"         "NORTH   STAR" 

"CRESCENT"         "PEARL" 

Ces  quatre  qualites  sont  cer- 
tainement  les  meilleures  qu'on 
puisse  obtenir  pour  le  prix.  Elles 
sont  manufacturees  avec  des 
matieres  de  premiere  qualite 
soigneusement  choisies. 

Commandez-en  a  votre  fournisseur. 


En  temps  de  Guerre  commt 
en  temps  de  Paix,  I'Econu 
mie  est  un  devoir  national. 

raites    disnnrattrc    ees    tiisc 

cieux   amas   <>e   papier  stir 

plan  hers  —  et  suiJiirimez  ledan 

tier  d'un  incnidie, 

Kn    vous   servant   d'une    Pr«i»' 

Climax    a    met  re     le     panier    »i> 

bal'e»    vous   obtiendrez   le    pl||v 

haul   prix  pour  vos  papit-rs  « 

rebut. 

La    P>en>-  Cli-  ax    compnnie 

met  en   balles  votre  papier  pre: 

pour  1  expedition. 

Hie  sauve  rlu  lemps.  (In  irav.nl. 

tit  nl  voire  utablissement  proprc 

-    et  eonvcrlit  en  areenl 

piers  de  rebut. 

To»'l   en    acirr.      12    dimen»ion» 

Ourera  toLte  une  vie. 

CLIMAX  BALER  Co 

HAMILTON,  ONT. 
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I 


Noel 

et 

l'Etoile  Bleue 


Si  vous  n'avez  pas  encore  place  votre  commands  de 
Noel   pour  les   marchandises   de   la   marque  de  l'Etoile 
Bleue,  n'est-ce  pas  le   temps  de  la   donner   inum 
mentV     Notre  assortiment  est  plus  interessant   et  plus 
considerable   que  jamais.     Donne/,    voire    com  man 
bonne  heure  et  assurez-vous  le  meilleur  choix. 

DENTELLES 

BRODERIES 

GARNITURES  POUR   ROBES 

GEORGETTES 

CHIFFONS 

TISSUS  LAVABLES 

RUBANS 

BAS 

BRASSIERES 

MOUCHOIRS 

ETC. 

Vous  pouvez  loujours  recounaitro  les  marchandises 
portant  la  marque  de  l'Etoile  Bleue  par  "leur"  qualite. 
Mais  pour  cela.  il  vous  taut  vous  assurer  si  elles  por- 
(eni  bien  la  marque  de  l'Etoile  Bleue.  Aux  points  de 
vue  de  l'economie  el  de  la  beaute  durable,  les  mar- 
chandises portant  la  Alanine  de  l'Etoile  Bleue  ne  peu- 
\eni   etre  egal^es. 

Nous  sommes  des  manufacturiers  et  des 
importateurs  de  dentelles,  de  garnitures 
pour  robes  et  de  broderies.  Nous  impor- 
tons  des   nouveautes  de  fantaisie. 


flfouser  Brothers  (Canada)  llimitefc 


12   RUE   STE-HELENE,    MONTREAL. 


ew-York  Boston        Philadelphie       Chicago       Londres       Nottingham  Paris        Calais 

altiniore  Los  Angeles  San  Francisco  Caudry  LePuy  St.  Gall 


En    ecrivant   aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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VETEMENTS  FACILES  A  VENDRE 

Nos  vetements  sont  tellement  bien  ccnfectionnes 
que  le  client  a  qui  vous  les  montrez  n'hesite  pas  a  les 
acheter. 

Une  autre  caracteristique  de  nos  modeles  c'est  l'e- 
legance,  chose  qui  compte  dans  la  vente  des  vetements 
tout  faits. 

Notre  ligne  comprend  des  modeles  appropries  a 
tous  les  besoins  de  votre  clientele  quelque  difficile 
qu'elle  soit. 

Nos  vetements  vous  sont  vendus  a  des  prix  qui  vous 
laissent  une  belle  marge  de  profits  et  les  ventes  repe- 
tees  qu'ils  font  faire  rendent  votre  commerce  tres  pros- 

pere. 

Si  notre  voyageur  n'est  pas  encore  passe  chez  vous, 
ecrivez-nous  et  vous  recevrez  sa  visite. 

La  Manufacture  de  Hardes  de  Victoriaville, 

VICTORIAVILLE,  P.  Q. 


jSt<ixror£* 


(JNSHrinkaBLE 

UNDERWEAR  FOR  MEN 


ET  TOUTE  SORTE  DE 

"WORSTED 
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GUELPH 


ONTARIO 


St.  George  "aiOOlnap* 

Le  Sous-Vetement  qui  repond  a  toutes  les  exigences  du  client  le  plus 
difficile.  La  surface  interieure  du  tissu  est  "duvetee"  par  notre  pro- 
cede  special,  de  sorte  que  chaque  vetement  a  la  douceur  de  la  soie  — 
et  la  chaleur  et  la  duree  de  la  laine  pure.  L'etiquette  "St-George"  est 
recherchee  par  les  hommes  qui  desirent  un  sous-vetement  d'un  con- 
fort  supreme. 

THE    SCHOFIELD   WOOLEN    COMPANY,   LIMITED 

OSHAWA    (ONTARIO) 


GUELPH  CARPET  AND  WORSTED  SPINNING  MILLS 

LIMITED 

Fabricants  de 

Tapis  Wilton,  Bruxelles,  Velours  et  Tapisserie 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 


)1    XXXII  —  No  48 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  28  novembre  191'J 


19 


JAMES  C0RI8TINE  &  CO.,  Limited 


Mar- 

chands 

en 
I  gros 


Stock 
Varie  et  Complet 


:o: 


w 


Consultez  notre 
Catalogue 


pour 


W& 


CHALES  -  ETOLES  -  COLLETS 

et 

MANCHONS 

dans  les  styles  les  plus  nouveaux 

en 

toutes  sortes  de  Fourrures 


m 


MANTEAUX  EN  HUDSON  SEAL 

et  en 

MARMOTTE 

de  dessins  elegants  et  objets  d'une  forte  demande 


James    Coristine    &    Co., 
Limited. 


m 


Manu- 

factu- 

riers 


Haute 
Qua- 
lite 


James  Coristine  &  Co.,  Limited 


Rue  Saint-Paul 
MONTREAL. 
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Les  Overalls  (salopettes)  "STAR  BRAND"  de 

GOODHUE'S 

Conquierent   chaque  jour    une  plus  grande  faveur. 

Une  salopette  de  premiere  qualile  A  prix  populaire 

Garantie  donner  satisfaction 

Soutenue  par  une  experience  de  plus  de  25  ans. 

Les  Pantalons  Kaki  "STAR  BRAND"  faits  en  fameux  croise  "MOHAWK" 
avec  ceinture  separee,  sont  d'une  valeur  incomparable. 

Fabrique  a  ROCK  ISLAND,  Que.  1 

par 

The  J.  B.  Goodhue  Co.,  Limited 


Agence  de  Montreal,  211   Edifice  Drummond. 


Telephone  Uptown  1129. 


Etalez  vos  Fourrures  sur  des  Mannequins  DALE  pour 

la  Fourrure 

Si  vous  voulez  obtenir  les  meilleurs  effets. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  catalogue  avec  la   liste  complete  de   nos   mannequins 

d'etalage  et  de  nos  garnitures  de  magasin  que  vous  pouvez  employer  avec  avantage 

dans  votre  etablissement. 

Le  nom 

DALE 

veut  toujours  dire 

DISTINCTION 

et 

ROBUSTESSE 

qui    ne   peuvent 

etre   surpassees. 

Venez   nous   voir   en    n'im- 

porte  quel  temps. 


DALE  WAX  FIGURE  CO.,  Limited, 

86    YORK    STREET      -      TORONTO. 

Representant    a    Montreal. 

F\  H.  MUNRO 

150  Bleury. 
Vancouver:  501   Mercantile  Bldg. 
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CE  QU'EST  LE  SERVICE 

A  LA  MAISON  DU 

SEAL    HOLLANDER 

M.  LE  MANUFACTURIER  DE  FOURRURE:  Nous  n'avcns  pas 
a  insister  aupres  de  vous  sur  la  necessite  de  faire  teindre  vos  four- 
rures  par  un  bon  teinturier  —  l'experience  vous  a  appris  cela. 

Et  avec  le  service  HOLLANDER  a  votre  porte,  pour  ainsi  dire, 
cela  devrait  etre  la  moindre  de  vos  inquietudes. 

C'est  un  veritable  service  que  donne  la  iraison  du  SEAL  HOL- 
LANDER. Depuis  le  grand  "boss"  jusqu'au  plus  petit  employe — 
tout  le  monde  collabore  a  ce  service. 

Quel  que  soit  le  travail  qui  est  fait  a  l'usine,  au  laboratoire  ou  au 
bureau,  la  question  suivante  se  pose:  "Cela  va-t-il  servir,  aider  ou 
etre  profitable  pour  les  CLIENTS  ACHETANT  L'HOLLANDER 

Notre  laboratoire  travaille  sans  relache  a  decouvrir  et  a  faire 
l'essai  de  nouvelles  nuances  et  de  nouveaux  essais  dans  l'applica- 
tion  de  la  teinture  a  la  fourrure  pour  le  benefice  de  nos  clients. 

SEAL 
HOLLANDER 

la  plus  populaire  de  toutes  les  fourrures,  devenue  celebre  et  popu- 
late, grace  seulement  au  PROCEDE  D\APPRET  ET  DE  TEIN- 
TURE HOLLANDER. 

"VOUS  POUVEZ  COMPTER  SUR  LA  TEINTURE  SI  C'EST 
UNE  HOLLANDER",  c'est  une  verite  reconnue  dans  le  commer- 
ce de  la  fourrure  du  monde  entier. 

POUVONS-NOUS  VOUS  SERVIR  ? 


A.  Hollander  &  Son,  Limited 

64  RUE  QUEEN 

BUREAU  A  NEW- YORK:  129  West  30th    Street  Montreal. 
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Vos 

Chaises 

sont-elles  faciles  a  vendre  et  de  bonne 
qualite?  Si  vous  aviez  un  stock  complet 
de  nos  modeles  vous  seriez  en  position  de 
repondre  i  tous  les  besoins  de  votre  clien- 
tele. Notre  ligne  comprend  un  grand 
choix  de 

Chaises  de  Salle  a  Manger,  de 

Cuisine,  de  Veranda  et 

d'Ameublement. 

La  beaute  du  modele,  le  soin  apporte  a  la 
construction  et  au  nni  de  nos  chaises 
n'ont  pas  leurs  pareils  sur  le  marche. 

Un  autre  avantage  offert  par  la  vente  de 
nos  chaises,  c'est  le  profit  qu'elles  laissent 
au  detaillant. 

Pour  connaitre  nos  produits,  ecrivez-nous 
des  aujourd'hui  et  nous  vous  enverrons 
un  catalogue  descriptif  ainsi  que  notre 
Hste  de  prix. 

La    Manufacture  de 

Chaises  de 

Stan fold 

PRINCEVILLE,  Que. 

(STANFOLD) 


LES  RUBANS 

Jouissent  cette  saison,  d'une  popu- 
larity qui  n'a  jamais  ete  surpassee. 

Nous  soirmes  en  mesure  de  vous 
approvisionner  en  tous  temps. 

Echantillons  soumis  gracieusement 

Ribbons  Limited 

212rueMcGill    -    -MONTREAL 
100  Wellington  St.  W,  TORONTO 


II 


POUR  LE  PRINTEMPS  1920 


Vous  pourrez  repondre 
a  tous  les  besoins  de 
votre    clientele    avec   les 

CHAUSSURES 
WILLIAMS' 

Ce  sont  les  chaussures 
que  vous  devriez  choi- 
sir  de  preference  aux 
autres.  Leur  valeur  est 
meilleure  que  jamais  et 
ces  lignes  vous  laissent 
une  belle  marge  de  pro- 
fits. 

Tous  nos  modeles  sont 
parfaits  sous  tous  rap- 
ports et  de  vente  facile. 
Nos  voyageurs  sont  ac- 
tuellement  sur  la  route 
avec  un  echantillonnage 
complet.  Attendez  leur 
visite    ou    ecrivez-nous. 


II 


WILLIAMS  SHOE  Limited 

BRAMPTON,  Ont.  et  REGINA,  Sa«k. 
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|£  duck  de  la  marque  Repellant  est  Ie  tissu  le  mieux  connu  et  le  plus  employe  pour 
**  les  tentes  sur  le  contineent  aujourd'hui.  Le  Duck  de  la  marque  Repellant  a  subi 
les  severes  epreuves  des  departements  de  l'armee  du  Canada  et  des  Etats-Unis. 

Le  Duck  de  la  marque  Repellant  sert  a  la  fabrication  de  tentes,  auvents,  couver- 
tures de  chevaux,  baches  et  de  tout  ce  qui  peut  etre  fait  en  canevas.  Nous  nous  ferons 
un  plaisir  de  vous  envoyer  des  echantillons  du  Duck  de  la  Marque  Repellant  ainsi  que 
des  cotations  dans  le  plus  court  delai. 

Couvertures  de  chevaux,  Baches,  Couvertures  de  voitures,  etc. 


TENTES  EN  DUCK 

a    brins    doubles    et    croises. 
Garanties  sans  aucun  appret. 


TENTES  EN  DUCK 
IMPERMEABLES 

Absolument    a    I'epreuve    des 
intemperies   et   de    la    rouille. 


TENTES  EN  SOIE 
POIDS  PLUME 

Tous  les  modeles.faciles  a  em- 
paqueter,  legers  et  resistants. 


Grant-Holden-Graham 


Limited 


Manufacturiers,   Negociants  en  Gros  et  Importateurs 


)TTAWA 


147-151  Rue  Albert 


CANADA 
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Ecrivez  pour  avoir  notre  ca- 
talogue et  les  prix  de  nos 
derniers  modeles  de  vitri- 
nes  d'etalage. 
Notre  dessinateur  expert  se 
fera  un  plaisir  de  v^us  sou- 
mettre  des  plans,  des  devis 
et  des  estimes  sur  les  vitri- 
nes  les  mieux  appropriees 
a  votre  commerce. 

Si  vous  tenez  a  attirer  le 

meilleure  classe  de  clients 

et  donner  un  aspect  nou- 

veau  a  votre  magasin  ins- 

tallez-y  une  vitrine  d'eta- 
lage faite  par  O.  B.  Meu- 

nier  &  Cie. 

Nous  avons  a  vous  offrir  un  superbe  choix  de  modeles  de  vitrines  pour  toutes  sortes  d'etalages 
que  nous  faisons  sur  commande.  Aussi  garnitures  de  magasin  a  la  portee  de  toutes  les  bour- 
ses. 

Vitrine  d'etalage:  notre  modele  Standard  No  1001,  tout  en  chine  solide.  Prix  moderes 

suivant  la  longueur. 

O.  B.  MEUNIER  &  CIE 

Manufacturers. 

190  Boulevard  Pie  IX  -        -  MAISONNEUVE 

Maison  franca ise  fondee  en  1903.  J.  Clement,  gerant. 


99 


Les  Chemises  "REGAL 

Respondent  a  toutes  les  exigences  en  fait  de  style  et  de  satisfac- 
tion a  l'usage. 

Des  lignes  completes  d'echantillons  sont  montrees  par  nos 
agents  pour  la  province  de  Quebec: 

E.  O.  BARETTE  &  CO.,  Ltee,  301    rue  St-Jacques,  Montreal. 
GUS.  BARETTE,  301   rue  St-jacques,  Montreal. 
j    A.  GAUD.  MORENCY,  7  rue  Charest,  Quebec. 

THE    Regal  SHIRT   COMPANY 

X  <~T LIMITED 


HAMILTON, 


Canada. 
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fl.  $.  Kind  $il><  Company,  Ctd. 

La  Maison  de  la  Soie  du  Canada 
Toronto 


Satins  Charmeuse 

Georgettes   . 

Soies  a  garnitures 
de  fantaisie 

Soies  chinoises  et 
japonaises 


Livraison 

immediate 


Satins  Duchesse 
CreDes  de  Chine 

Quadrilles  et  raves 
de  fantaisie 
Etc. 


Ecrivez  pour  avoir 
des  echantillons 


iJotre   assortment  considerable  comprend   tous  les  plus  nouveaux  et  les  plus  jolis  effets  fleuris  et 
onventionnels,  ainsi  qu'un  choix  immense  de  co  ileurs  unies,  dans  des  nuances  tres  riches. 

a  qualite  des  marchandises  vendues  par  "La  Maison  de  la  Soie  du  Canada"  est  reconnue  depuis 
mgtemps  d'un  ocean  a  I'autre.  Nous  nous  sommes  toujours  efforces  de  donner  la  meilleure  va- 
ur  possible. 


A.  S.  KING  SILK  CO.,  Limited 


ureaux  a  I'etranger: 

Zurich,  Suisse, 
Yokohama,  Japon, 
Lyon.  France. 
Chefoo,  Chine. 


59-61    Wellington    St.    W. 
TORONTO. 
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GREENSHIELDS   LIMITED 

POUR 

LES  ARTICLES  DE  MENAGE 

Carpettes  Wilton,  Bruxelles,  Axminster  et  Tapestry 

Ces  TAPIS  DE  HAUTE  QUALITE  en  sont  rendus  a  leur  plus  haut  degre 
de  perfection,  et  leur  emploi  resout  le  probleme  le  plus  difficile  qui  con- 
fronte  le  marchand  ou  le  decorateur. 

En  fait  de  Rugs,  de  nattes  et  de  chem?  ins,  nous  avons  toutes  les  marques 
precitees,  toutes  les  dimensions,  toutes  les  couleurs  et  tous  les  dessins  au 

choix. 

GREENSHIELDS  LIMITED  fait  une  specialite  des  articles  de  irenage. 
La  qualite  est  la  base  meme  de  cette  maison. 

Ses  tapis,  rugs,  nattes,  chemins,  douillettes,  couvre-pieds,  ccuvertures  de 
lit,  oreillers,  cretonnes,  sateens,  marquisettes,  rideaux  de  dentelle  et  No- 
velty, tissus  a  capitonnage,  sont  tous  d'une  qualite  exceptionnelle.  Notre 
assortiment  est  le  resultat  d'un  travail  intelligent  et  fait  a  Favance  et  le 
plus  grand  soin  est  apporte  au  choix  des  ir  archandises  les  plus  appro- 
priees  au  commerce  canadien. 

Tous  nos  echantillons  pour  le  printemps  sont  actuellement  sur  la  route  et 
nous  avons  le  plaisir  de  dire  au  commerce  que  nous  tiendrons  notre  vente 
d'ouverture  du  printemps  d' articles   de  menage  le  ler  Janvier. 

GREENSHIELDS   LIMITED 

Distributeurs  en  gros 

de 

TAPIS  ET  DE  DRAPERIES, 

17,  Carre  Victoria,  Montreal. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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Section  du  "  Prix  Courant 


»> 


XX. 


MONTREAL,  NOVEMBRE  1919 


No  12 


RESUME    DU    MARCHE    DES   NOUVEAUTES 


Quelques  lignes  d'articles  tout  faits  se  ven- 
4|it  tres  bien  dans  le  detail,  tandis  que  d'autres 
■  at  moins  actives,  mais  a  l'exception  des  costumes 
e;  dans  une  moindre  proportion  des  blouses,  il  n'y 
■|  eu  que  peu  de  ventes  a  rabais.     Les  fabricants 

semblent    pas  avoir  a  se  plaindre  des  affaires, 

•  if  qu'ils  ne  peuvent  pas  executer  les  ordres  assez 
fpidement  en  raison  des  difflcultes  de  la  main- 
■•euvre. 

Les  manufacturiers  de  costumes  et  manteaux 
f  raissent  marcher  assez  bien  depuis  le  reglement 

la  greve.  Les  fabricants  qui  font  l'apprentis- 
|ke  de  nouvelles  mains  comprenant  des  femmes 

•  des  soldats  liberes,  semblent  etre  tres  satisfaits 
I  resultat  de  leur  experience  et  declarent  qu'a  la 
flson  prochaine  ils  seront  en  mesure  d'offrir  a 
■j:r  clientele  un  service  de  premier  ordre. 

Les  manteaux-  se  sont  bien  vendus  depuis 
f  pverture  de  la  saison  et  il  n'y  a  eu  peu  de  reduc- 
fcns  dans  les  prix,  sauf  dans  quelques  soldes  d'ar- 
ples  qui  ne  se  vendaient  pas  soit  pour  leur  forme. 
at  pour  leur  tissu.  Quelques  marchands  out  pu 
cbendant  offrir  a  prix  speciaux  a  leurs  clienteles 
c  tains  articles  qu'ils  avaient  ete  assez  heureux 
(fibtenir  sur  le  marcbe  par  suite  d'annulations  de 
wnmandes  dues  au  retard  dans  la  livraison.  Mais 
|i'y  a  eu  peu  d'occasions  de  ce  genre  sur  le  mar- 

I  La  chaleur  de  ces  derniers  temps  a  cause  sur 
marche  de  new- York  une  baisse  qui  ne  pent 
tje  que  temporaire,  car  les  fabricants  ne  cessent 
4  se  plaindre  de  la  rarete  de  la  marchandise  et 
U!rs  difflcultes  avec  la  main-d'oeuvre  ont  ete 
i  isi  grandes  que  chez  nous.  A  la  reouverture 
II'.  usines,  les  fabricants  ont  demande  confirma- 
Wti  des  ordres  qu'ils  avaient  en  main  et  il  n'y  a 
que  peu  d'annulations.  Les  acheteurs  disent 
1  ils  auront  besoin  de  reassortiment  si  le  temps 
3imaintient  froid  le  mois  prochain. 

I   La     vente  des  costumes  qu'on  ne  s'attendait 


illeurs  pas  a  voir  durer  loflgtemps,  a  vivement 
linue  suivant  certains  acheteurs,  tandis  quo 
utres  se  declarent  satisfaits  de  leurs  affaires 
is  cette  ligne  cet  automne.  On  attribue  le  peu 
succes  de  cet  article  a  son  prix  excessivement 


eleve.  Quelques  magasins  ont  fait  des  reductions 
radicales  pour  se  debarasser  de  leur  stock. 

La  vente  au  detail  des  blouses  n'a  pas  repondu 
aux  esperauces  et  quelques  marchands  probable- 
ment  peu  satisfaits  de  l'ecoulement  de  leur  stock, 
•  ont  offert  ces  marchandises  a  prix  reduits,  princi- 
palement  dans  les  articles  les  plus  chers.  D'un 
autre  cote  les  usines  travaillent  a  leur  plein  rende- 
ment  et  les  fabricants  disent  qu'ils  pourraient  em- 
ployer un  bien  plus  grand  lumibre  d'ouvrieres  s'il 
leur  <Hait  possible  de  se  les  procurer.  II  y  a  de 
tres  bonnes  commandes  d'articles  riches  pour  la 
saison  des  fetes. 

Les  robes  de  toutes  sortes  semblent  partout 
etre  tres  demandees.  Les  robes  de  soiree  se  ven— 
dent  d'une  maniere  remarquable,  car  la  saison 
mondaine  commence  encore  plus  tot  que  d'hahi- 
tude. 

Les  couleurs  vives  et  les  garnitures  voyantes 
sont  a  la  mode,  bien  que  la  clientele  posee  prefcre 
le  noir  ineme  pour  les  costumes  les  plus  chers. 

On  porte  plus  de  soie  que  jamais  et  les  gabar- 
dines, les  serges  et  les  jerseys  se  vendent  bien,  en 
depil  de  leur  prix  excessif.  On  pretend  que  tons 
les  tissus  seront  rares  au  printemps  et  Ton  s'attend 
naturellemenf  a  ce  que  les  prix  augmentent  encore. 
Beaucoup  de  filatures  ont  ete  obligees  de  repartir 
leur  production  entre  tons  leurs  clients. 

Les  fabricants  et  les  commissionnaires  se  de- 
mandent  comment  ils  arriveront  a  faire  leur  chif- 
fre  habituel  d'affaires  au  printemps  prochain  etant 
donne  les  circonstances.  Les  fabricants  de  cor- 
sets par  exemple  peuvent  prendre  des  ordres  pour 
le  printemps  a  n'importe  quel  prix.  tellement  les 
gros  acheteurs  sont  anxieux  de  se  procurer  des 
marchandises  pour  le  printemps. 

La  saison  a  ete  extraordinairement  bonne 
pour  les  fourrures.  Malgre  une  hausse  d'au  moins 
25%,  les  fabricants  sont  incapables  de  remplir  les 
commandes,  surtout  pour  les  manteaux  en  phoque 
d'Hudson.  On  pretend  qu'il  n'y  a  pas  de  manteaux 
tout  faits  en  stock  parce  que  les  marchands  les 
prennent  chez  les  fabricants  a  mesure  qu'ils  sont 
finis. 

La  situation  de  la  'main-d'oeuvre  ne  montre 
aucune  amelioration  au  point  de  vue  general.     Les 
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ouvriers  experimentes  dans  tous  les  genres  sont 
tou jours  difflciles  a  se  procurer.  Jusqu'a  present 
il  n'y  a  pas  d'immigration  et  c'etait  la  autrefois 
pour  le  Canada  la  principale  source  d'ouvriers  a 
grands  ciis  et  ne  peuvent  en  obtenir,  bien  qu'elles 
offrent  des  salaires  eleves.  On  se  plaint  beaucoup 
du  rendement  des  ouvriers  qui  est  inferieur  a  ce 
qu'il  etait  autrefois,  ce  qui  avec  la  reduction  des 
heures  de  travail  limite  encore  la  production. 
Tout  ceci  affecte  naturellement  le  prix  de  revient 
et  tant  que  cette  situation  durera  il  ne  faudra  pas 
songer  a  un  abaissement  des  prix.  Cependant  il 
peut  se  produire  une  reaction  qui  amene  la  baisse 
d'un  autre  cote. 


ROBES 


Paris  va-t-il   retrouver  son  prestige? 


Le  printemps  va  decider  si  I'Amerique  va  porter  des 
modeles  de  Paris  ou  une  combinaison  de  mode- 
les  parisiens  et  americains — Les  Canadiennes 
adoptent  le  decollete  extreme  —  Les  robes  de 
soiree  de  toute  beaute. 


Le  nouveau  decollete  a  conquis  l'element  ultra- 
mondain  du  Canada  tout  comme  a  Paris  et  aux 
Et'ats-Unis.  Les  magasins  riches  qui  ne  tiennent 
exclusivement  que  les  articles  a  la  mode,  raettent 
ei  vente  des  robes  de  soiree  importers  dont  le  de- 
collete s'etend  jusqu'a  la  taille  dans  le  dos,  mais  qui 
est  beaucoup  plus  modeste  sur  le  devant.  La  man- 
clie  a  completement  disparu  des  toilettes  de  diner 
ou  de  soiree  et  est  remplacee  par  une  bande  de  jais, 
de  sequins,  de  perles  ou  de  fleurs,  sur  un  fond  de 
soie.  Les  garnitures  de  tulle  sur  les  epaules  et  sur 
les  bras  n'arrivent  pas  a  cacher  la  nudite  du  nou- 
veau decollete  qui,  malgre  les  critiques  de  certains, 
semble  devoir  conquerir  la  palme  cette  saison. 

Dans  les  costumes  d'apres-midi,  les  manches, 
si  elles  ne  disparaissent  pas  completement,  tendent 
cependant  a  s'ecourter  dans  les  modeles  chics.  La 
manche  la  plus  communement  repandue  dans  les 
modeles  de  Paris  se  termine  entre  l'epaule  et  le 
coude  cachant  a  peine  la  partie  superieure  du  bras. 
D'autres  atteignent  %  ou  %  de  longueur.  Mais 
ceci  est  tenement  conventionnel,  que  la  mode  at- 
tend le  verdict  de  ses  fideles  pour  decider  entre  la 
manche  extremement  courte  ou  la  manche  longue 
qui  toutes  deux  sont  considerees  comme  plus  en  fa- 
veur  que  les  manches  demi-longues. 

II  y  a  si  longtemps  que  Paris  n'a  pris  de  part  ac- 
tive dans  les  decisions  de  la  mode  de  ce  cote  de 
l'Ocean  que  Ton  se  demande  si  son  influence  est 
aussi  forte  qu'avant  la  guerre  ou  si  I'Amerique  a 
acquis  une  certaine  independance  en  matiere  de 
robes.  Le  printemps  prochain  nous  le  dira.  Ce 
qu'il  y  a  cependant  de  certain  c'est  que  Paris  ne  re- 


trouvera  pas  pleinement  son  ancienne  preponde- 
rance avant  que  le  commerce  international  ait  re- 
pris  son  cours.  Lorsque  cela  se  sera  accompli,  il 
n'y  aura  rien  de  surprenant  a  voir  la  reine  de  la 
mode  faire  plus  que  jamais  sentir  son  influence,  car 
lorsque  les  difficultes  de  transport  auront  disparu, 
tous  ceux  qui  en  ont  le  moyen  iront  visiter  l'Bu- 
rope,  et  Paris  sera  le  rendez-vous  universel.  Quoi 
de  plus  logique  alors  que  ses  couturiers  habillent 
ses  touristes? 

La  mode  des  hanches  larges  sera-t-elle  accep- 
ted par  I'Amerique?  La  grande  difficulty  de  cette 
mode  est  que,  outre  qu'elle  ne  va  pas  a  tout  le  mon- 
de,  le  drape  doit  etre  fait  tres  artistiquement.  Cette 
mode  a  deja  prevalu  et  peut  revenir  si  les  dessina- 
teurs  sont  capables  de  lui  donner  la  tournure  artis- 
tique  necessaire  a  son  succes.  Pour  les  robes  d'a- 
pres-midi, les  toilettes  de  soiree  et  de  bal,  les  drape- 
ries sont  esentielles  pour  les  distinguer  des  robes 
d'usage  ordinaire. 

Meme  sans  la  visite  du  Prince  de  Galles,  cette 
saison  aurait  ete  tres  bonne  pour  les  robes  de  soi- 
ree. Bien  que  le  noir  garni  de  jais  et  de  sequins  ait 
ete  le  plus  demande  pour  les  toilettes  les  plus  ha- 
billees,  les  couleurs  claires  abondent.  Quoiqu< 
hanches  soient  larges,  le  corps  de  la  jupe  est  etroit 
et  descend  jusqu'a  8  ou  10  pouces  du  sol.  Les  trai- 
nes  se  font  longues  et  etroites. 


I 


JUPES 


Tissus  a  carreaux  pour  les  modeles  de  printemps 


Carreaux  et  damiers  en  tissus  a  fini  doux  pour  la 
prochaine  saison  —  Modeles  a  plis  droits  ou 
circulaires — Les  ventes  de  reassortiment  ont 
ete  bonnes  cet  automne. 


Les  jupes  retiennent  en  ce  moment  beaucoup 
l'attention  a  cause  du  changement  propose  dans 
leur  forme.  Certains  sont  d'avis  que  la  jupe  cir- 
culaire  va  l'emporter,  d'autres  sont  en  faveur  de  la 
jupe  drapee  tandis  qu'un  grand  nombre  ont  con- 
fiance  dans  le  maintien  des  formes  droites.  On 
peut  done  s'attendre  a  voir  une  grande  variete  de 
formes  dans  les  modeles  de  printemps.  II  est  en- 
core trop  tot  pour  en  parler  beaucoup,  tout  ce  que 
Ton  peut  dire  c'est  que  tout  le  monde  est  d'accorrl 
sur  la  vogue  des  careaux  qui  se  porteront  ainsi  qu^ 
les  petits  damiers  en  des  tissus  a  fini  doux.  Ces  ju- 
pes se  porteront  avec  des  jaquettes  courtes  en  etof- 
fe  unie. 

On  parle  de  jupes  de  sport  en  flanelle  claire  qui 
se  porteront  avec  des  jaquettes  de  tissu  fonce  uni; 
II  y  a  une  legere  tendance  a  elargir  la  jupe  d'un 
huitieme  a  un  quart  de  pouce  suivant  le  modeie;  les 
poches  continueront  a  se  porter  comme  depuis  un 
an  ou  deux. 
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Les  'magasins  exposent  quelques  jupes  plissees 
accordeon  pour  l'hiver  ainsi  qu'un  grand  assort- 
ment de  jupes  en  velours  uni  ou  a  carreaux. 

La  broderie  jouera  un  grand  role  dans  les  jupes 
de  printemps  et  on  la  rencontrera  sur  toutes  sortes 
de  tissus. 

On  volt  plusieurs  jupes  avec  cotes  larges  sans 
etre  oependant  bouffants. 

Quelques  jupes  en  taffetas  et  en  satin  sont 
garnies  de  rangees  de  plis  etroits  d'un  bel  effet  de 
fantaisie. 

Le  reassortiment  a  ete  tres  bon  cet  automne. 
I'n  fabricant  declare  que  sa  maison  a  non  seule- 
ment  fait  un  plus  gros  chiffre,  mais  encore  a  ac- 
tuellement  vendu  plus  d'articles.  Ceci  indique  que 
le  commerce  des  jupes  augmente,  mais  il  faut  se 
rappeler  qu'il  est  entre  les  mains  de  moins  de  mai- 
sons que  par  le  passe.  Deux  maisons  assez  im- 
portantes  ont  disparu  depuis  un  an  ou  deux  et  per- 
sonne  ne  les  a  remplacees.  D'une  facon  generale, 
il  est  probable  qu'il  se  vend  actuellement  moins  de 
jupes,  car  s'il  se  vend  plus  dans  les  modeles  chers, 
la  vente  des  articles  bon  marche  a  diminuee. 


MANTEAUX 


Les  prix  se  maintiennent — La  rarete  des  tissus 
n'a  pas  permis  une  diminution  des  prix  —  Les 
garnitures  de  fourrures  sont  en  grande  vogue 
et  ies  mantes  de  soiree  font  leur  reapparition. 


Apres  le  reglement  de  la  greve  les  fabricants, 
a  la  reouverture  de  leurs  manufactures,  ont  negli- 
ge leur  rayon  de  costumes  pour  se  consacrer  pres- 
que  exclusive'ment  a  celui  des  manteaux.  Les. 
commandes  de  ce  dernier  article  etaient  tres  im- 
posantes  et  quelques  maisons  desesperaient  de 
pouvoir  les  remplir  avant  la  fin  de  la  saison,  car  la 
production  avait  diminue  d'ntensite.  Quelques 
fabricants  demanderent  confirmation  de  leurs  or- 
dres  et  certains  acheteurs  que  le  temps  doux  d'oc- 
tobre  avait  empeche  d'ecouler  leur  stock  profite- 
rent  de  l'occasion  pour  annuler  leur  commande,  mais 
en  general  ces  annulaitions  ne  furent  que  peu  nom- 
breuses,  car  en  presence  des  conditions  du  marche 
les  acheteurs  ont  prefere  courir  le  risque  d'avoir 
quelques  manteaux  de  trop  que  d'en  manquer.  En 
depit  de  la  temperature  douce  et  malgre  le  prix 
eleve  la  vente  des  manteaux  d'autovnne  a  ete  ex- 
cellente.  II  n'y  a  pas  eu,  a  proprement  parler,  de 
reduction  et  d'une  facon  generale  les  prix  se  sont 
maintenus  pendant  toute  la  saison. 

De  l'avis  des  fabricants,  il  n'y  a  pas  de  surplus 
de  stock  en  manteaux  sur  le  marche  et  la  rarete 
sera  encore  plus  grande  au  printemps  avec  des 
prix  encore  augmentes. 

Avant  la  guerre  personne  n'aurait  suppose  un 
instant    que  les  vStements  chers  puissent  avoir  la 


preference  sur  les  articles  bon  marche  de  l'ancien 
temps.  Depuis  trois  ans  les  qualites  inferieures 
ont  graduellement  disparu,  bien  qu'on  aurait  pu  les 
produire,  si  elles  avaient  ete  demandees.  Cela 
tend  a  prouver  que  le  gout  du  public  s'est  porte 
sur  des  tissus  et  des  modeles  meilleurs.  Peut-etre 
ce  gout  s'est-il  developpe  pendant  la  guerre  parti- 
culierement  chez  ceux  qui  achetaient  les  articles 
a  prix  populaire.  Mais  ne  faut-il  pas  aussi  en  de- 
duire  qu'il  y  avait  avant  la  guerre  une  surproduc- 
tion  qui  tuait  les  prix  et  portait  le  client  a  atten- 
dre  les  vehtes  a  reduction? 

Bien  que  presque  toutes  les  femmes  canadien- 
nes  possedent  des  fourrures  de  quelque  facon,  les 
manteaux  garnis  de  fourrures  ont  ete  en  vogue 
specialement  dans  les  grandes  villes  cet  automne. 
Dans  les  articles  bon  marche  la  qualite  de  la  four- 
rure  est  forcement  sacrifiee  a  celle  du  drap.  car  les 
draps  de  qualite  inferieure  ne  se  vendent  pas  bien. 
Les  manteaux  se  font  entierement  doubles  pour  la 
ville   et  mi-doubles   pour  l'exterieur. 

La  reapparition  des  mantes  de  soiree  a  ete 
tres  marquee  et  on  en  renonctre  de  toutes  les  fa- 
cons,  mais  surtout  avec  des  effets  de  drape  ample 
avec  larges  manches.  Xotez  bien  que  ce  sont  des 
mantes  et  non  des  'manteaux. 

Avant  la  guerre  avait  commence  un  mouve- 
ment  pour  unir  les  ouvriers  de  la  couture  d'Eur 
a  ceux  de  ce  cote  de  l'Ocean  et  empecher  une  in- 
vasion de  main-d'oeuvre  a  bon  marche  qui  aurait 
fait  diminuer  les  salaires.  Durant  la  guerre  cette 
precaution  etait  moins  utile,  parce  qu'il  n'y  avait 
pas  d'ivnmigration.  Maintenant  que  rimmigration 
est  de  nouveau  envisagee,  l'Union  Internationale 
des  ouvriers  en  confections  pour  dames  a  repris  le 
mouvement  et  a  envoye  un  representant  pour  visi- 
ter l'Angleterre.  la  France,  l'ltalie  et  la  Belgique  et 
s'enquerir  des  chances  de  succes  de  cette  entre- 
prise.  i 


Les 


TISSUS 

commissionnaires     ne     savent     comment 
s'approvisionner 


Grande  rarete  de  tissus  de  tout  genre  pour  le  prin- 
temps—  Les  prix  montent  en  consequence  — 
Ces  filatures  continuent  a  sortir  des  fantaisies 
nouvelles. 


Les  lainages,  les  soiries  et  les  cotonnades  sont 
rares,  et  cette  rarete  est  surtout  attribute  a  la  re- 
duction des  heures  de  travail.  Les  filatures  ne 
pourront  retrouver  leur  production  normale  qu'en 
construisant  de  nouvelles  usines  et  en  ameliorant 
celles  deja  existantes  en  y  introduisant  les  machines 
des  dernieres  creations. 
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Dans  ces  conditions  aucune  filature  n'est  ca- 
pable d'entreprendre  de  nouvelles  commandes  et 
aucune  ne  court  apres  les  affaires.  Beaucoup  de 
filateurs,  pour  proteger  leurs  clients,  suivent  la 
coutume  etablie  pendant  la  guerre  de  repartir  leur 
production  en  accordant  a  chacun  un  certain 
pourcentage  de  ses  achats  de  l'annee  precedente. 

Les  commissionnaires  en  lainages  et  en  soie- 
ries  se  plaignent  de  ne  pouvoir  donner  satisfaction 
a  leurs  clients  et  les  livraisons  semblent  etre  tres 
incertaines.  Les  stocks  du  detail  sont  paraii-il 
aussi  limites  que  ceux  des  commissionnaires. 

Dans  ces  conditions  on  ne  peut  pas  s'attendre 
a  une  baisse  des  prix.  Au  contraire,  ils  montent. 
II  est  impossible  de  calculer  le  prix  de  revient  etant 
donne  la  condition  de  la  main-d'oeuvre  et  pert 
sonne  ne  tient  a  prendre  des  commandes  longtemps 
a  l'avance. 

Cependant  les  filatures  de  soie  rivalisent  entre 
elles  pour  produire  les  plus  beaux  tissus.  Les  dif- 
ferents  usages  qu'on  fait  maintenant  de  la  soie  ont 
cree  une  demande  pour  differents  poids  et  diffe- 
rents  finis.  On  compte  cette  annee  sur  une  grande 
demande  de  soie  epaisse  mais  souple  en  blanc  et 
autre  couleurs  claires  pour  costumes  et  jupes  de 
sport.  C'est  ainsi  que  Ton  trouve  quantite  de  soie- 
ries  epaisses  et  souples  a  carreaux  ou  a  rayures  ou 
meme  unies  pour  la  vente  de  printemps. 

lTn  tissu  interessant  pour  les  modistes  est  une 
peluche  a  longs  poils  connue  sous  le  nom  de  furette 
qui  peut  se  peigner  et  se  brosser  dans  tous  les 
sens.  Ce  tissu  a  18  pouces  de  large  et  se  detaffle 
environ  a  $3.00  la  verge.  11  se  fait  dans  toutes  les 
teintes  desirees  pour  les  chapeaux.  Le  meme  ar- 
ticle se  fait  egalement  en  coton  et  vaut  alors  envi- 
ron moitie  prix. 

Les  velours  ont  ete  tres  rares  cet  automne  et 
cependant  ils  sont  en  grande  demande,  surtout 
pour  les  costumes  d'enfants.  On  les  emploie  ac- 
tuellement  pour  les  jupes  separees,  mais  on  s'at- 
tend  a  ce  que  cette  mode  ne  soit  que  passagere. 
On  prevoit  cependant  que  le  velours  aura  une  cer- 
taine  vogue  pour  l'automne  prochain  et  les  mai- 
sons  de  gros  en  comandent  de  grandes  quantites  a 
des  prix  eleves. 

Le  genre  oriental  domine  dans  les  dessins  em- 
ployes dans  les  tissus  de  coton  pour  le  printemps. 
Les  motifs  chinois  s'y  trouvent  en  abondance. 

Fait  a  remarquer,  les  commandes  pour  le 
printemps  prochain  portent  surtout  sur  des  tissus 
de  tres  bonne  qualite,  principalement  sur  le  voile 
qui  senible  vouloir  rivaliser  avec  le  crepe  Georgette 
Ceci  indique  egalement  que  le  voile  blanc  tres  fin 
sera  beau  coup  employe  pour  les  blouses  de  lin- 
gerie au  printemps  et  a  Fete  prochains. 

Le  brun  a  ete  la  couleur  a  la  mode  cet  autom- 
ne, pour  les  costumes  de  sortie.  II  a  ete  de  bonne 
vente  egalement  pour  les  robes  de  soie  et  de  jersey 


et  contrairement  a  toute  attente,  cette  couleur  a 
ete  tres  portee  pour  les  toilettes  de  soiree.  On  l'a 
meme  suggeree  pour  des  voiles  de  mariee. 

Les  teintes  neutres  de  brun  et  gris  indecis  sur- 
tout dans  les  tons  sombres,  de  meme  que  le  bleu 
•marine  se  vendent  bien,  L'acajou,  excepte  pour 
les  mauteaux,  n'a  eu  que  peu  de  succes. 


COSTUMES 


On   pari©  de   la  jaquette  courte   pour  le   printemps 


II  est  grandement  question  du  bolero  et  du  modele 
Eton  —  Les  bouffants  dans  les  jaquettes  et  les 
jupes — Les  costumes  d'automne  sont  tres 
chers — La  vente  tres  irreguliere. 


La  temperature  douce  de  cet  automne  a  fait  de 
son  mieux  pour  compenser  le  prix  anormal  des  cos- 
tumes et  a  prolonge  la  saison  de  vente  de  cet  arti- 
cle. Les  magasins  de  la  ville  ne  sont  pas  d'accord 
dans  leurs  rapports  en  ce  qui  concerne  la  vente  des 
costumes  pendant  le  mois  passe.  Autrefois,  a  l'au- 
tomne dernier  par  exemple,  les  magasins  de  specia- 
lite  s'accordaient  a  dire  que  les  costumes  se  ven- 
daient  bien,  tandis  que  les  magasins  de  nouveautes 
etaient  presque  unanimes  a  declarer  que  leurs  ven- 
tes  n'avaient  atteint  leurs  previsions.  Cependant 
cet  automne  les  magasins  de  specialite  ne  sont  pas 
tous  du  meme  avis.  L'un  pretend  que  les  costumes 
se  sont  bien  vendiis,  tandis  que  son  voisin  dit  que 
la  saison  a  ete  tranquille  et  que  son  stock  est  impor- 
tant. D'un  autre  cote  on  trouvera  un  magasin  de 
nouvcau  dont  les  chiffres  prouvent  que  la  vente  des 
costumes  a  ete  fort  active  tandis  qu'un  autre  aura 
ete  oblige  de  reduire  ses  prix  pour  ecouler  un  asse2 
gros  stock.  Cette  difference  de  declaration  est  dif- 
ficile a  expliquer  a  moins  de  penser  que  certains 
d'eux  avaient  en  main  une  plus  grande  variete  de 
marchandises  attrayantes  et  poussaient  plus  les  af- 
faires que  d'autres  qui  avaient  peut-etre  concerne 
leurs  efforts  sur  d'autres  lignes  de  leur  rayon  de  ve- 
tements. 

Les  prix  peuvent  avoir  parfois  quelque  influen- 
ce sur  le  chiffre  d'affaires,  mais  lorsque  les  clients 
ont  les  moyens,  le  prix  ne  semble  pas  les  empecher 
dacheter,  lorsque  1'article  leur  convient.  Un  beai 
fini  tailleur  est  un  point  capital  pour  aider  a  la 
vente  d'un  costume. 

Les  importations  continuent  a  arriver  de  Paris 
et  font  beaucoup  penser  a  ce  qui  se  portera  au  prin- 
temps, car  cette  question  doit  etre  bientot  reglee  si 
Ton  veut  eviter  les  desagrements  qui  se  sont  pro- 
duits  dans  les  livraisons  pour  l'automne. 

On  parle  pour  le  printemps  des  jaquettes  cour- 
tes  genre  Eton  ou  bolero  ou  encore  des  jaquettes  a 
courte  basque  qui  sont  ajustees  a  l'ancienne  mode 
avec  des  pinces  a  la  taille. 
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BLOUSES 


Une  saison  de  fantaisies 


La  manche  courte  s'en  vient,  lentement  mais  sure- 
ment — Les  fabricants  voudraient  voir  revenir 
le  genre  kimono  —  Deux  epaisseurs  de  tissu 
pour  empecher  la  transparence. 


Les  dessinateurs  francais  ont  sorti  beaucoup 
de  nouveautes  cette  annee.  Les  dessinateurs  Ca- 
nadiens  et  Americains  ont  egalement  produit  une 
variete  de  modeles.  Quelques-uns  font  les  man- 
eges courtes,  d'autres  n'ont  aucune  confiance  dans 
ce  genre  de  manche  qui  cependant  est  en  grande 
vogue  a  Paris.  Ou  plus  exactement  e'est  l'absence 
Complete  de  manche  qui  est  la  grande  mode  de  Pa- 
ris. Presque  toutes  les  blouses  importees,  a  l'ex- 
ception  des  modeles  tailleur,  ou  bien  sont  sans 
manches,  ou  ont  des  manches  jusqu'au  coude  ou 
plus  courtes  encore. 

II  ne  faut  guere  s'attendre  a  ce  que  la  clientele 
canadienne  se  dispute  toutes  les  blouses  a  manches 
courtes  qui  sont  offertes;  il  n'est  pas  raisonnable 
lion  plus  de  croire  que  ce  modele  aura  beaucoup  de 
succes  pendant  la  saison  froide.  On  a  deja  porte 
des  manches  courtes  pendant  l'hiver  en  Canada, 
mais  elles  n'avaient  pas  ete  mises  sur  le  marcbe 
pendant  le  temps  frais.  Leur  adoption  avait  ete 
graduelle  et  lorsqu'elle  etait  bien  etablie,  elles  de- 
Baient  les  plus  gros  froids  que  pouvaient  nous  don- 
uer  Notre  Dame  des  Neiges.  Par  consequent  il 
est  faux  de  pretendre  que  la  manche  courte  ne  con- 
viendra  jamais  a  ce  climat.  Le  plus  grand  desa- 
va nt age  qu'on  puisse  reprocher  a  la  manche  courte 
e'est  qu'elle  "a  l'ennui  de  ne  pas  cacher  des  bras  qui 
ne  sont  pas  blancs,  et  poteles,  ce  desavantage  peut 
fctre  combattu  graduellement  et  la  manche  courte 
peut  de  nouveau  etre  adoptee  comme  en  1910. 

I  ne  autre  question  a  resoudre  est  celle  de  sa- 
|voir  si  la  manche  sera  du  genre  kimono  ou  ajuste. 
En  fait  quelques  fabricants  considerent  cette  ques- 
tion comme  plus  importante  encore  que  celle  de  la 
| longueur  de  la  manche.     Car  une  manche  peut  fa- 
cflement  s'allonger  ou  se  raccourcir,  tandis  qu'il  est 
ties    difficile    de    changer  la  coupe  du  corps  de  la 
blouse     sans     changer  l'aspect  total.     La  derniere 
Eois  que  les  manches  courtes  ont  ete  en  vogue,  il  y 
a  eu  beaucoup  de  blouses  kimono  et  les  manufac- 
ituriers  sont  en  faveur  de  ce  modele  parce  qu'il  de- 
mande  moins  de  tissu  et  peut  se  vendre  moins  cher? 
On    rrouve  beaucoup  de  modeles  kimono  dans  les 
blouses  importees  et  les  maisons  canadienne  sui- 
vent  le  mouvement. 

Les  nouveaux  modeles  de  printemps  qui  vont 
sortir  en  decembre  comprennent  beaucoup  d'enco- 
lures  rondes  sans  col.  La  severite  peut  en  etre 
attenuee  par  une  garniture  dans  laquelle  est  passe 


un  ruban  termine  par  une  boucle  en  avant  ou  en  ar- 
riere.  Les  manches  an  coude  sont  finies  de  la  me- 
me  facon. 

Cue  autre  forme  d'encolure  que  Ton  trouve 
sur  les  modeles  les  plus  habilles  comporte  une  gran- 
de berthe  de  dentelle  qui  tombe  sur  les  bras  et  cou- 
vre  presque  la  manche  courte.  On  parle  aussi  beau- 
coup du  bolero  en  dentelle  ou  en  Georgette. 

Le  Georgette  est  toujours  le  tissu  le  plus  en  vo- 
gue pour  les  blouses,  mais  pour  remedier  a  sa  trans- 
parence on  fait  ces  blouses  doubles.  Ce  ne  sont 
pas  des  blouses  doublees,  mais  plutot  des  blouses 
"voilees"  par  exemple  un  fond  de  Georgette  avec  un 
dessous  de  meme  tissu,  mais  de  couleur  differente. 

II  y  a  de  fortes  commandes  pour  les  transfor- 
mations dans  presque  toutes  les  longueurs. 

Quelques  maisons  sont  d'avis  que  les  blouses 
in  tulle  de  cot  on  seront  en  vogue  au  printemps* 
Etant  donne  la  popularity  du  tulle,  il  est  raisonna- 
bk  de  penser  qu'il  pourra  partager  les  honneurs 
avec  le  Georgette  et  le  voile  pour  le  printemps. 
Les  modeles  deja  sortis  sont  joliment  garnis  de  Va- 
lenciennes. 

La  vente  du  voile  a  etc  quelque  peu  irreguliere 
eel  automne.  .Mais  tout  compte  fait  on  a  place* 
d'assez  bonnes  comandes  et  on  s'attend  a  voir  le 
voile  reparaitre  dans  les  plus  belles  qualites  au 
printemps  prochain. 

Les  blouses  tailleur  en  soie  rayee  se  vendent 
tres  bien  pour  la  clientele  courante. 

En  raison  du  temps  extremement  chaud  du 
commencement  d'octobre  le  comerce  de  detail  a  su- 
bi  qulque  arret,  cependant  les  fabricants  declarent 
que  les  commandes  leur  arrivaient  en  aussi  grand 
nombre.  En  raison  de  la  tranquility  du  marcbe. 
quelques  magasins  ont  reduit  certains  de  leurs  mo- 
deles les  plus  chers  qui  semblaient  un  peu  difficile 
a  ecouler.  ])rincipalement  dans  les  articles  de  fan- 
taisie. 


ARTICLES  TRICOTES 


La  vente  des  chandails  d'automne  est  active 
La  vente  au  detail  des  chandails  de  laine  est 
tres  active,  les  modeles  fantaisie  comme  le  "Pull- 
over" et  le  peplum  sont  excessivement  populaires. 
Les  modeles  courants  s'enlevent  rapidement.  Les 
meilleures  teintes  sont:  turquoise,  fraise,  American 
beauty. '  Les  garnitures  presque  unies  sont  a  l'or- 
dre  du  jour.  Quelques  bons  modeles  ont  des  garni- 
tures en  laine  brossee  ou  en  angora  ou  encore  un  gi- 
let  de  couleur  differente. 

Le  "pull-over"  jouit  d'une  tres  grande  vogue 
cet  automne  et  cause  quelque  desarroi  dans  le  rayon 
des  blouses,  car  l'element  jeune  le  substitue  a  la 
blouse  pour  les  sports.  Le  peplum  se  vend  bien 
egalement,  probablement  parce  qu'il  convient  a  la 
nouvelle  mode  qui  elargit  les  hanches. 
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Pour  la  vente  du  sud  on  fait  un  "pull-over"  en 
jersey  brosse  sans  manches  en  dessins  a  grands 
carreaux. 

Les  grandes  echarpes  pour  automobiles  sont 
actuellement  en  grande  demande.  Les  echarpes 
etroites  se  sont  pas  bien  vendues  jusqu'a  present  en 
raison  du  temps  chaud,  mais  les  marchands  ont 
confiance  dans  cet  article. 

Les  complete  pour  enfants  comprenant  "over- 
all", chandail,  tuque  et  gants  commencent  a  etre 
demandes,  le  jersey  canadien  remplace  aisement  le 
produit  anglais. 

Les  acheteurs  se  plaignent  beaucoup  des  re- 
tards dans  la  livraison  des  filateurs,  mais  en  meme 
temps  font  beaucoup  d'eloge  des  produits  cana- 
diens.  La  difficulty  semble  provenir  d'abord  de  la 
question  de  main-d'oeuvre  et  ensuite  de  la  rarete 
de  la  matiere  premiere.  Cette  situation  jointe  a 
une  demande  anormale  de  marchandises  embarras- 
sent  les  tisseurs  et  causent  a  leurs  clients  des  en- 
nuis sans  fin.  Les  conditions  ne  sont  d'ailleurs  pas 
meilleures  de  l'autre  cote  de  la  frontiere. 

On  ne  peut  pas  s'attendre  a  une  diminution  du 
prix  de  la  main-d'oeuvre  avant  que  les  marchandi- 
ses vendues  pour  le  printemps  ne  soient  fabriquees. 
De  l'avis  general  les  salaires  vont  meme  augmenter 
d'ici  la  fin  de  l'annee  ce  qui  sera  loin  de  faire  dimi- 
nuer  les  articles  tricotes.  Comme  consequence  la 
production  ne  sera  pas  plus  en  rapport  avec  les  de- 
mandes avant  six  mois  ou  un  an. 

On  a  pretendu  que  si  les  manufacturiers  cana- 
diens  cessaient  d'exporter,  les  prix  en  Canada 
pourraient  etre  reduits.  L'inexactitude  de  cette 
pretention  devient  evidente  si  Ton  porte  un  peu 
d'attention  a  la  question.  Le  secret  d'un  manu- 
facturier  pour  arriver  a  un  prix  minimum  consiste 
dans  l'augmentation  de  sa  production.  Autre- 
ment  il  n'est  pas  possible  d'abaisser  le  prix  de  re- 
vient  et  un  pays  qui  exporte  beaucoup  peut  pro- 
duire  pour  son  propre  peuple  a  bas  prix.  Avant  la 
guerre  l'industrie  canadienne  etait  fortement  en- 
travee  par  le  fait  que  les  pays  qui  importaient  en 
Canada,  tout  en  payant  la  douane  arrivaient  a  ven- 
dre  leurs  marchandises  au-dessous  du  prix  des  ma- 
nufacturiers indigenes  ou  tout  au  moins  pouvaient 
etre  mis  en  concurrence  avec  eux.  La  guerre  a 
fourni  aux  manufacturiers  canadiens  l'occasion  de 
se  livrer  au  commerce  d'exportation.  Cette  situa- 
tion existe  encore  aujourd'hui.  Si  nous  arrivons  a 
avoir  une  production  egale  a  celles  des  pays  qui  im- 
portaient chez  nous  autrefois,  nous  pourrons  lutter 
a  armes  egales  avec  elles  lorsqu'elles  reviendront 
sur  notre  marche. 


LINGERIE 


Articles  de  fantaisie  pour  Noel 


La  Georgette  et  le  crepe  de  Chine  sont  toujours  en 

grande  demande  —  Beaucoup  de  jolis  modeles 

de   garnitures  —  Articles   pratiques   genre  tail- 

leur  a  prix  moderes. 

Les  fabricants  de  lingerie  craignent  de  ne  pou- 
voir  repondre  aux  besoins  de  leur  clientele  si  les  or- 
dres  continuent  pendant  toute  la  saison  a  venir 
en  aussi  grand  nombre  qu'a  present.  Quelques-uns 
avouent  que  le  manque  de  materiel  et  de  garniture 
ainsi  que  la  rarete  de  la  main-d'oeuvre  se  rencon- 
trent  presque  chez  tous.  La  vente  est  active  en 
depit  du  peu  de  nouveaute  dans  les  modeles  cou- 
rants. 

On  voit  quelques  jolis  articles  en  sole  pour  la 
Noel,  comprenant  satin,  crepe  Georgette,  crepe  de 
Chine  et  Habutai.  Une  maison  de  premier  ordre 
dans  ce  genre  declare  qu'elle  a  tellement  confiance 
dans  ce  genre  d'articles,  qu'elle  va  employer  plus 
de  tissus  de  fantaisie  que  jamais  et  que  cette  an- 
nee  elle  emploiera  beaucoup  plus  de  crepe  Geor- 
gette que  Fan  dernier.  Cette  maison  fabrique  une 
ligne  de  tres  jolis  articles  garnis  de  superbes  den- 
telles  ou  d'organdi  brode  ainsi  que  de  simples  mo- 
deles tailleur  qui  continuent  a  etre  fort  en  vogue. 

Le  marche  de  New-York  offre  un  vaste  choix 
de  couleurs  telles  qu'orange,  jade,  brun  et  meme 
noir.  La  clientele  canadienne  se  limitera  en  gene- 
ral au  blanc  et  au  clair  que  Ton  rencontre  deja 
dans  les  articles  courants  qui,  dans  les  conditions 
actuelles  se  vendent  a  des  prix  assez  raisonnables. 
Ceci  tient  a  ce  que  le  tissu  qui  sert  a  leur  confec- 
tion a  ete  achete  il  y  a  des  mois  a  des  prix  beaucoup 
plus  bas  que  ceux  d'aujourd'hui.  L'habutai  par 
exemple  a  beaucoup  augmente,  Ton  trouve  cepen- 
dant  dans  une  manufacture  des  jupons  de  soie 
habutai  avec  volants  de  dentelles  a  $3.25  et  des  ar- 
ticles tailleur  en  habutai  d'excellente  qualite  se  ven- 
dant  en  gros  $5.00.  II  y  a  aussi  quelques  sous-ve- 
tements  en  crepe  de  Chine  leger  a  des  prix  remar- 
quablement  bon  marche.  Le  tissu  est  quelque  peu 
leger,  mais  ces  articles  sont  veritablement  bons 
pour  le  prix. 

On  emploie  beaucoup  de  satin  lavable  blanc  et 
chair  pour  jupons,  chemises-enveloppes,  pantalons 
et  camisoles.  Les  pantalons  noirs  sont  aussi  bien 
demandes.  Les  chemises  se  font  de  la  meme  lon- 
gueur et  de  la  meme  largeur  que  l'an  dernier,  les 
unes  ont  de  superbes  ruches  de  dentelle,  d'autres 
des  volants  de  meme  tissu,  coupes  doubles  et  fes- 
tonnes  dans  le  bas. 

En  raison  de  la  rarete  des  dentelles,  les  manu- 
facturiers trouvent  de  nouvelles  facons  d'utiliser 
la  dentelle  qui  a  ete  probablement  en  stock  depuis 
quelque  temps  et  r^ussissent  ainsi  a  creer  de  beaux 
modeles. 
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ACCESSOIRES 


FOURRURES 


pvantails  en  plumes  et  echarpes  brillantes  —  Tours 
de  cou  en  tulle  et  en  dentelle  —  Mouchoirs  im- 
primes —  Gants  a  manchettes. 


Les  commandes  depassent  la  production 


II  y  a  une  grande  demande  pour  articles  de 
ou  cet  automne,  surtout  en  tulle.  Quelques  mai- 
ons  ont  montre  des  articles  en  velours  et  duvetyn 
ui  n'ont  pas  eu  grand  succes,  probablement  en 
aison  de  leur  prix  eleve.  Jamais  Ton  n'a  vu  d'ar- 
cles  de  cou  aussi  jolis  que  les  modules  garnis  de 
entelle  que  Ton  offre  cet  automne. 

II  fa/ut  mentionner  le  nombre  considerable  de 
dIs  faits  pour  encolures  rondes.  Beaucoup  s'at- 
tchent  en  arriere  et  se  terminent  par  une  patte  en 
/ant.  Ceux  qui  se  vendent  le  mieux  sont  faits  de 
,ngs  de  fine  valenciennes  sur  un  fond  de  tulle.  Le 
anc  et  le  creme  se  vendent  egalement.  La  valen- 
iennes  est  peut-etre  ce  qui  est  le  plus  employe, 
late  quelques-uns  des  plus  beaux  effets  sont  obte- 
ilis  par  la  combinaison  de  la  valenciennes  et  du 
let  Pour  un  effet  plat,  on  emploie  la  guipure  et 
llvenise.     On  parle  aussi  du  Cluny. 

La  nouvelle  forme  du  petit  sac  de  dames  se 
)»mme  le  Kodak  d'apres  sa  ressemblance  avec  cet 
apareil.  On  pense  qu'il  aura  beaucoup  de  succes 
i  printemps.  II  se  fait  en  differentes  tailles  de- 
p|is  le  petit  kodak  de  poche  jusqu'au  plus  grand  et 
qelques-uris  sont  garnis  de  toutes  sortes  d 'acces- 
ses de  toilette.  Ce  sac  se  fait  en  toutes  sortes 
cuir. 

Les  fabricants  s'accordent  a  dire  que  la  bourse 

acourroie  sur  le  dessus  se  vend  mieux  cet  hiver 

■  celle  avec  courroie  en  arriere. 

Le    velours,    bien    que  tres  cher,  se  vend  bien 

Ijxr   les    articles    d'hiver  en  brun,  marine,  noir  et 

ipe. 

Les  nouveaux  mouchoirs  de  couleur  nous  vien- 
ii' it  d'Angleterre.  On  y  voit  des  dessins  cubistes 
rtiutres  qui  semblent  difficiles  a  prendre  ici.  Les 
muchoirs  d'enfants  se  font  avec  dessins  et  bordu- 
I  de  couleur  et  ont  d'artistiques  reproductions  de 
>f  ties  enfantines. 

Les  commissionnaires  declarent  que  leur  stock 

II  mouchoirs    n'est  pas  tres  grand  et  previennent 

marchands  qui  ne  sont  pas  trop  bien  approvi- 

s  pour  les  fetes  de  completer  immediatement 

•  assortiment  s'ils  ne  veulent  pas  etre  desappoin- 

II  n'y  a  que  quelques  rares  lots  de  mouchoirs 

oile  qui  sont  tres  chers. 

II  y  aura  une  demande  assez  prononcee  au 
temps  pour  de  larges  volants  de  Chantilly,  qui 
■  l'avant-coureur  d'une  demande  plus  forte  pour 
atomne  suivant,  car  apres  tout,  c'est  pour  la  toi- 
!  de  soiree  qui  se  porte  surtout  pendant  la  sai- 
froide,  que  les  volants  de  Chantilly  et  de  dentel- 
arges  sont  le  plus  en  demande. 
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La  clientele  riche  prend  des  manteaux  courts — La 
demande  courante  est  pour  le  manteau  de  48 
pouces — Les  fourrures  cheres  sont  celles  qui 
se  vendent  le  mieux. 


Le  fait  le  plus  remarquable  des  ventes  de  ce 
mois  est  la  vogue  extraordinaire  de  la  martre  d'A- 
laska.  Les  fabricants  ne  peuvent  repondre  aux  de- 
mandes  et  manquent  de  marchandises  dans  plus 
d'une  ligne,  car  la  vente  a  ete  excessivement  active. 
Toutes  les  belles  fourrures  se  vendent  rapidement 
sans  egard  au  prix,  mais  les  fourrures  bon  marche 
sont  peu  demandees.  Les  doublures  bon  marche 
qui  satisfaisaient  autrefois  une  certaine  classe  de 
clientele  ont  completement  disparu  et  tous  les 
clients  veulent  du  crepe  de  chine  ou  de  la  belle  soie. 

La  plupart  des  maisons  ont  plus  de  commandes 
qu'elles  ne  peuvent  en  remplir  actuellement.  Quel- 
ques-unes  ont  meme  ete  obligees  de  refuser  des 
commandes  sur  catalogue. 

Les  manteaux  en  phoque  d'Hudson  sont  encore 
plus  en  faveur  qu'on  ne  l'escomptait  et  les  com- 
niandes  sont  tres  importantes.  Quoique  la  clien- 
tele jeune  demande  le  manteau  court  de  30  a  3<i 
pouces,  c'est  encore  le  manteau  de  45  pouces  de 
long  qui  est  le  plus  courant. 

La  clientele  riche  demande  naturellement  les 
nouveaux  manteaux  courts  a  ceinture  et  prefere 
ordinairement  avoir  le  col  et  les  manchettes  en 
fourrure  differente,  bien  qu'on  voit  un  certain  nom- 
bre de  manteaux  en  phoque  d'Hudson  uni.  Le  cas- 
tor est  des  plus  populaires  pour  la  garniture  des 
manteaux  d'automne,  viennent  ensuite  recureuil  et 
l'opossum  d'Australie. 

On  a  vendu  quelques  dolmans  de  fourrures 
comme  mantes  de  soiree  et  quelques  jolies  capes  en 
taupe,  en  caracul  et  phoque  d'Hudson  sont  em- 
ployees pour  protegees  les  toilettes  de  soiree  des  de- 
butantes de  la  saison. 

Le  putois  est  tres  en  faveur  pour  les  tours  de 
cou.  La  taupe  continue  a  se  vendre  bien,  quoi- 
qu'on  ait  predit  que  la  demande  en  diminuerait  a 
mesure  que  la  saison  avancerait.  Les  sets  en  castor 
sont  tres  en  demande  pour  les  jeunes  filles,  mais  ne 
se  vendent  pas  en  grande  quantite  pour  dames,  car 
le  manchon  n'a  pas  encore  retrouve  sa  vogue.  Le 
lynx  a  ete  bon  recemment  et  le  renard,  neglige  un 
moment,  a  repris  sa  vogue.  Beaucoup  de  maisons 
de  gros  ont  ecoule  facilement  cette  annee  de  nom- 
breux  articles  en  renard  qui  leur  restaient  de  la  sai- 
son derniere.  Des  manteaux  courts  en  rat  musque, 
garni  de  phoque  d'Hudson  ont  eu  quelque  succes 
dernierement. 

Quelques  maisons  vendent  encore  des  tours  de 
cou  faits  d'une  ou  deux  peaux. 
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LA  CHAUSSURE  CANADIENNE 


L'evolution  graduelle  de  l'industrie  de  la 
chaussure  en  Canada  est  une  des  questions  les  plus 
interessantes  du  developpement  manufacturier  de 
ce  pays.  Les'  progres  realises  par  cette  industrie 
sont  relativement  peu  connus,  il  est  done  d'autant 
plus  interessant  de  proposer  une  campagne  natio- 
nale  de  publicite  en  faveur  de  la  chaussure  faite  en 
Canada.  Le  moment  n'a  jamais  ete  aussi  opportun 
pour  soumettre  un  plan  appele  a  servir  les  interets 
des  manufacturiers  et  des  marchands  de  chaussu- 
et  pour  faire  connaitre  au  public  acheteur  ie  roman 
de  cette  industrie. 

Etant  donne  la  rapidite  du  changement  dans 
les  conditions  economiques,  il  est  difficile  de  predi- 
re  d'ou  viendra  la  concurrence  la  plus  forte  ou  ce 
qui  arrivera  si  la  prosperity  actuelle  ne  dure  pas 
longtemps.  Une  publicite  judicieuse  parviendra  a 
ancrer  l'idee  de  la  chaussure  faite  en  Canada,  as- 
sez  fortement  dans  l'esprit  du  public  canadien  pour 
que  les  fabricants  soient  capables  d'affronter  sans 
crainte  n'importe  quelle  situation. 

II  est  de  premiere  importance  que  les  Cana- 
diens  tirent  vanite  de  l'excellene  des  produits  des 
fabriques  du  pays.  II  faut  faire  disparaitre  l'idee 
fausse  qui  veut  que  la  chaussure  importee  soit  la 
meilleure  qualite  que  le  produit  domestique.  II 
faut  faire  connaitre  leurs  industries  aux  gens  du 
Canada.  En  general  il  n'y  a  qu'une  tres  faible  par- 
tie  du  public  qui  connaisse  rimportance  de  l'indus- 
trie  de  la  chaussure  en  Canada.  lis  voient  ici  ou  la 
une  ou  deux  fabriques  modestes  et  sont  generale- 
ment  sous  l'impression  qu'elles  arrivent  a  peine  a 
repondre  a  quelques  menus  besoins  du  pays.  Ce 
sera  pour  eux  toute  une  revelation  d'apprendre  le 
nombre  de  fabriques  existantes,  le  chiffre  enorme 
du  total  de  leur  production,  sa  grande  qualite  ainsi 
que  le  nombre  de  families  canadiennes  qui  vivent 
de  cette  industrie  pour  le  pays  et  la  presenteront 
sous  son  propre  jour  en  meme  temps' qu'ils  montre- 
ront  ses  rapports  avec  toutes  les  autres  branches 
de  l'industrie.  De  cette  facon  le  public  sentira  qu'il 
fait  partie  lui-meme  de  l'organisation  de  la  fabrica- 
tion de  la  chaussure  et  sera  au  courant  de  faits  qui 
lui  permettront  de  soutenir  que  l'industrie  de  la 
chaussure  est  une  de  celles  dont  on  doit  etre  fier. 

L'esprit  de  patriotisme  est  un  stimulant  qui  a 
permis  aux  Canadiens  de  surmonter  de  nombreux 
obstacles  durant  ces  cinq  dernieres  annees.  II  a 
permis  la  levee  d'un  demi-million  de  combattants, 
la  production  d'inestimables  produits  alimentaires 
et  d'innombrables  munitions  et  la  rentree  de  centai- 
nes  de  millions  de  dollars  pour  repondre  aux  obli- 
gations financiers  que  la  guerre  avait  creees  pour 
le  Dominion.  Le  brillant  succes  remporte  par  le  re- 
cent emprunt  de  la  Victoire  est  la  -meilleure  preu- 
de  l'efficacite  du  patriotisme  pour  le  lancement  des 
affaires  nationales. 

Au  moyen  d'une  serie  d'annonces  projetees 
par  les  fabricants  de  chaussures,  on  se  propose  de 


montrer  revolution  de  Industrie  de  la  chaussure, 
depuis  ses  debuts  relativement  modestes  et  son  de- 
veloppement constant  pendant  sa  periode  de  for- 
mation pour  arriver  a  son  etat  actuel.  II  n'y  a  rien 
d'aussi  fantastique  dans  l'histoire  de  l'industrie. 
L'expose  de  ces  faits  aura  certainement  un  grand 
effet  sur  l'attitude  du  public  vis-a-vis  du  commerce 
de  chaussures  du  Canada.  Les  methodes  moder- 
nes  employees  dans  les  usines  canadiennes,  la  main 
d'oeuvre  de  grande  experience,  le  choix  des  matie- 
res  premeres  fournissant  un  produit  bien  fini  par 
excellence  aussi  bien  au  point  de  vue  de  la  creation 
artistique,  de  la  solidite,  de  la  bonne  apparence  que 
de  la  duree,  toutes  ces  questions  fourniront  matie- 
re  a  des  articles  du  plus  haut  interet  pour  le  public 
en  general. 

Les  fabricants  de  chaussures  de  meme  que  les 
associations  de  grossistes  et  de  detaillants,  reali- 
sent  tous  que  la  prosperity  de  l'industrie  depend  de 
l'attitude  du  consommateur.  II  est  d'importance 
capitale  de  s'attirer  la  sympathie  et  la  cooperation 
du  public  et  e'est  la  le  but  de  la  campagne  projetee. 

En  ce  qui  concerne  le  prix  de  revient,  le  fabri- 
cant  de  chaussures  se  trouve  dans  la  situation  par- 
ticulierement  desavantageuse  de  voir  ses  matieres 
premieres,  qui  sont  deja  des  produits  manufactu- 
res, subir  de  violentes  augmentations  par  suite  de 
la  situation  inondiale.  Ces  augmentations  ont  ete 
dues  en  partie,  tout  au  moms  pendant  la  guerre,  a 
l'emploi  pour  les  besoins  de  l'armee  d'enormes 
quantites  de  peaux  et  d'autres  matieres  premieres 
indispensables  aux  tanneurs  pour  repondre  aux  be- 
soins des  fabricants  de  chaussures.  Dans  ces  con- 
ditions, ni  l'ingeniosite,  ni  l'habilite  ni  aucun  per- 
fectionnement  mecanique  n'aurait  ete  capable  de 
maintenir  le  prix  de  production  au-dessous  de  son 
niveau  actuel. 

II  y  a  eu  beaucoup  de  plaintes  incoherenteo 
contre  le  prix  eleve  de  la  plupart  des  articles  de 
premiere  necessite.  La  plus  grande  partie  de  ces 
plaintes  cesseraient  si  tous  les  faits  etaient  connus. 
Des  informations  precises  sur  le  prix  du  cuir,  de  la 
machinerie  de  la  main  d'oeuvre  et  de  la  distribution 
feraient  disparaitre  le  vague  soupgon  de  profits  il- 
legi  times. 

II  faut  presenter  tout  cela  au  public  dans  un 
style  convaincant.  Personne  d'autre  que  le  manu- 
facturier n'est  capable  de  le  faire.  S'il  en  fait  l'essai 
il  aura  certainement  l'appui  du  detaiHant  et  il  y  Sa" 
gnera  une  place  dans  l'estime  du  public  dont  il  sera 
difficile  de  le  deloger 


Le  gant  a  manchette  sera  a  la  mode  l'hiver  pro- 
chain.     II  se  portera  en  cuir  ou  en  tissu.     II  se  i 
me  avec  une  courroie  et  une  boucle  et  la  manchet 
a  la  longueur  d'un  gant  a  4  boutons.     Pour  le  ( 
les    couleurs    seront    brun  et  tan,  pour  les  tissus, 
chamois,  castor,  brun  et  naturellement  noir. 

Le  gant  en  tissu  double  sera  de. bonne  ventt. 
cette  saison.  II  y  a  de  fortes  commandes  poui 
ceux  doubles  en  soie. 
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T~\U  velours  blanc  et  du  renard  ar- 
*-S  gente  combines,  font  de  cernan- 
teau  de  soiree  quelque  chose  de  splen- 
dide. 


LE  blanc  et  noir  est  tres  populaire 
cette  saison.  La  robe  ci-dessus 
faite  de  velours  blanc  et  noir  met  en 
vateur  cette  heureuse  combinaison. 
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L'ASSEMBLEE   DES  MARCHANDS  DE 
NOUVEAUTES 


L'IMPORTANCE  D'UN  BON  SYSTEME  D£ 
COMPTES  DE  CREDIT 


La  section  des  marchands  de  nouveautes  de 
l'Association  des  Marchands  Detaillants  du  Canada 
a  tenu  son  assemblee  reguliere,  jeudi  soir  de  la  se- 
maine  derniere,  sous  la  presidence  de  M.  J. -A  Filia- 
trault,  president.  Parmi  la  nombreuse  assistance, 
nous  avons  revnarque:  MM.  J.-O.  Gareau,  A.-H. 
Hardy,  Leopold  Martin,  A.  Gauvin,  A.  Benoit,  J.-W. 
Moreau,  Papin  Painchaud,  G.-E.  Chenard,  T.-P. 
Oakes,  M.  Feldman  et  autres. 

La  principale  question  figurant  sur  l'ordre  du 
jour  ctait  celle  de  la  vente  en  detail  par  les  mar- 
chands de  gros.  Cette  question  est  a  l'etude  depuis 
plusieurs  semaines,  mais  aucune  solution  n'avait 
ete  encore  trouvee.  Aujourd'hui,  cependant,  on  es- 
pere  avoir  trouve  le  remede  a  ce  que  les  marchands 
detaillants  appellent  un  grand  mal  du  commerce. 
Un  projet  de  reglement  a  ete  presente  a  Tassemblee 
lequel  semble  combler  toutes  les  lacunes.  , 

Ce  reglement  que  Ton  completera  sous  peu, 
enumere  les  personnes  a  qui  la  vente  en  gros  devra 
etre  def  endue;  cette  liste  comprend  pratiquement 
tous  ceux  qui  ne  tiennent  pas  d'etablissement  de 
detail  des  nouveautes.  La  vente  defend  meme  aux 
proprietaries  de  magasins  de  gros  de  vendre  au 
comptant  a  leurs  employes  et  de  reviser  de  temps  a 
autre  leurs  achats.  Le  reglement,  une  fois  comple- 
te, sera  approuve  par  tous  les  marchands  de  la  ville, 
puis  presente  aux  autorites  pour  adoption  finale  et 
mise  en  vigueur.  On  considere  ainsi  mettre  fin  aux 
nombreux  abus  qui  sont  faits  dans  le  commerce  de 
la  nouveaute. 

Le  secretaire  general  de  l'Association,  M.  L.-J. 
Marchand,  donna  un  compte-rendu  de  tout  le  tra- 
vail de  surveillance  qui  s'est  fait  par  les  represen- 
tants  de  l'Association  a  Ottawa,  lors  de  la  derniere 
session.  Entre  autres  details  interessants,  M.  Mar- 
chand declare  que  l'Association  a  reussi  a  faire  a- 
mender,  dans  l'interet  des  marchands  detaillants 
du  Canada,  26  bills  qui  ont  ete  adoptes  par  les  de- 
putes. 

Le  president  annonca  aussi  qu'une  cooperative 
des  fermiers  etait  a  se  constituer  dans  la  province 
et  il  demande  a  l'Association  de  s'y  opposer  le  plus 
energiquement  possible.  M.  Filiatrault  n'aime  pas 
la  facon  dont  les  cultivateurs  font  les  affaires  et  il 
declare  que  c'est  au  detriment  du  marchand  des 
viHes. 

L'assemblee  se  termina  par  une  discussion  sur 
un  commerce  soi-disant  illegal  qui  serait  pratique 
de  cette  facon-ci:  des  marchands  achetent  des  mar- 
chandises  en  gros  et  les  apportent  a  leurs  residen- 
ces, lis  inserent  ensuite  une  petite  annonce  dans 
les  quotidiens  de  Montreal,  annonca nt  ces  mar- 
chandises  qu'ils  vendent  a  des.  clients  d'occasion. 
Les  membres  de  l'Association  trouvent  ce  commer- 
ce illegal  et  veulent  prendre  des  procedures  pour  y 
mettre  fin. 


Beaucoup  de  marchands  portent  une  grande 
attention  a  l'arrangement  de  leurs  marchandises  de 
fagon  a  ce  qu'elles  puissent  etre  facilement  vues 
obtenues  par  les  clients.  lis  facilitent  1'achat  ai 
clients  par  le  choix  de  sites  appropries  pour  leui 
magasins  de  facon  a  ce  qu'ils  soient  plus  accessi- 
bles  et  qu'ils  puissent  fournir  un  meilleur  service; 
mais,  apres  avoir  pris  toute  cette  peine,  ils  sont  en- 
clins  a  negliger  une  des  parties  les  plus  importante 
de  leur  commerce,  celle  qui  consiste  a,  faire  rentrer 
l'argent.  Ils  negligent  de  remettre  les  factures  im- 
mediatement  et  temporisent  pour  envoy er  des  rele- 
ves  de  comptes  de  sorte  que  leurs  livres  ne  parais- 
sent  jamais  etre  en  mesure  de  donner  des  resultat 
immediats,  et  en  agissant  ainsi,  les  clients  sont 
obliges  de  laisser  trainer  des  comptes  plus  long- 
temps  et  des  montants  plus  eleves  qu'il  n'eut  ete  ne- 
cessaire. 

II  est  tres  important  de  donner  aux  clients  un 
service  aussi  prompt  et  aussi  efficace  en  matiere 
de  comptes  qu'en  toute  autre  chose. 

II  semble  qu'aujourd'hui  I'opinion  generale  soit 
en  faveur  d'un  registre  de  comptes  qui  est  employe 
par  nombre  de  marchands  avec  des  resultats  ma- 
gnifiques.  Ce  registre  de  comptes  facilite  la  tenue 
des  credits  tant  pour  le  marchand  que  pour  le 
client.  II  montre  continuellement  la  balance  totale 
et  est  toujours  devant  les  yeux  du  marchand.  A 
chaque  vente  faite  la  balance  du  compte  s'augmen- 
te  d'autant  et  est  portee  sur  la  fiche  du  registre  au 
compte  du  client  et  le  duplicata  est  remis  a  ce  der- 
nier. De  cette  facon,  le  client  sait  a  la  minute,  me- 
me le  total  de  ce  qu'il  doit  et  peut  ainsi  payer 
quand  il  a  de  l'argent  et  quand  il  en  a  1'intentiOD. 

La  rentree  de  l'argent  dans  un  commerce  est 
un  point  capital  qui  devrait  etre  l'objet  d'une  atten- 
tion particuliere  de  la  part  du  commercant. 
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EDUCATION  ECONOMIQUE 


Le  temps  des  greves  n'est  pas  encore  passe  en 
Amerique.  Cette  situation  est  le  resultat  de  malen- 
lendus  entre  les  employes  et  les  patrons,  entre  le 
travail  et  le  capital. 

Au  Canada,  surtout  dans  la  province  de  Que- 
bec, nous  avons  moins  souffert  de  ce  desaccord  que 
partout  ailleurs  en  Amerique.  Nous  ne  voulons  pas 
dire  par  la  que  nous  n'ayons  pas  eu  nos  difficultes 
a  surmonter,  et  que  tout  6tait  bien  dans  le  meilleur 
des  mondes.  Nous  avons  eu  nos  greves  dont  le  plus 
grand  nombre  ont  ete  reglees  d'une  mamere  plus 
ou  moins  satisfaisante  pour  les  partis  interesses, 
mais  ce  qui  nous  manque,  est  l'assurance  que  ces 
troubles  ne  recommenceront  pas  a  courte  echean- 
ce,  car  la  cause  de  ces  difficultes  n'a  pas  ete  suppri- 
mee.  Le  cotit  de  la  vie  n'a  pas  encore  diininue, 
mais  a  plutot  augmente  ce  qui  est  une  preuve  que 
le  remede  par  les  ouvriers,  soit  une  augmentation 
de  salaire,  n'est  pas  en  lui  meme  un  remede  effica- 
ce. 

Evidemment  nous  tournons  dans  un  cercle 
vicieux.  L'ouvrier  et  sa  famille  ont  certes  droit  de 
vivre  convenablement,  de  se  nourrir  et  de  se  vetir 
de  maniere  a  conserver  leur  sante,  de  prendre  cer- 
taines  recreations  qui  leur  sont  aussi  necessaires 
mais  a  la  fin  de  la  semaine,  celui-ci  se  voit  dans 
1'impossibilite  de  boucler  son  budget.  Pour  lui,  le 
seul  remede  qu'il  est  en  mesure  de  comprendre  est 
d'exiger  pour  son  travail  une  augmentation  de  sa- 
laire, et  cependant,  aussitot  que  l'equilibre  econo- 
mique  se  retablit  sur  la  nouvelle  base  ainsi  deter- 
mined par  le  salaire  de  la  main  d'oeuvre,  l'ouvrier 
se  trouve  dans  une  situation  pire  qu'il  n'etait  aupa- 
ravant,  car  le  cout  de  la  vie  a  augmente  dans  une 


proportion   plus  grande  que  l'augmentation   du  sa- 
laire qu'il  a  exige,  et  tout  se  trouve  a  recommencer. 

Le  manufacturier  ou  le  patron  qui  a  des  con- 
naissances  plus  etendues  au  point  de  vue  economi- 
que  et  financier  trouve  qu'il  est  plus  facile  pour  lui 
d'accorder  une  augmentation  de  salaire,  et  d'aug- 
menter  le  prix  de  vente  de  ses  produits  que  d'en 
prendre  une  campagne  d'education  pour  faire  bien 
comprendre  a  rouvrioi'  et  k  la  population  en  gene- 
ral que  l'ouvrier  et  le  patron,  le  capital  et  le  travail 
sont  des  associes  etroitement  unis  et  dont  le  suc- 
ces  et  la  prosperite  et  des  uns  et  des  autres  ne 
peuvent  s'etablir  d'une  maniere  permanente  que 
par  un  traitement  equitable  ou  le  capital  trouvera 
une  remuneration  en  proportion  des  risques  offerts 
par  l'entreprise,  et  ou  le  travail  serait  assure  de  re- 
cevoir  la  compensation  equitable  a  laquelle  il  a 
droit. 

L'education  economique  de  l'ouvrier  s'impose, 
et  pour  arriver  a  ce  resultat,  une  campagne  d'edu- 
cation devrait  etre  preparee  par  un  comite  d'hom- 
mes  ayant  l'experience  des  affaires  et  connaissant 
a  fond  les  questions  sociales  en  vue  de  faire  con- 
naitre  a  la  population  en  general  et  aux  ouvriers 
en  particulier,  au  point  de  vue  economique,  les  ba- 
ses equitables  de  reglement  des  difficultes  entre  le 
travail  et  le  capital.  Cette  campagne  d'education 
devrait  se  faire  au  moyen  de  litterature  bien  prepa- 
ree et  distribute  dans  les  ateliers,  au  moyen  de  con- 
ferences et  d'assemblees  publiques  ou  nos  orateurs, 
a  la  parole  chaude  et  sympathique,  pourraient  faire 
1'expose  du  merite  de  ces  diverses  questions.  Un 
travail  aussi  important  s'imposerait  aussi  aupres  de 
nos  homines  d'affaires,  de  nos  capitalistes,  manu- 
facturiers  et  autres  qui  ont  aussi  grandement  be- 
soin  d'augmenter  leurs  connaissances  pratiques  au 
sujet  du  reglement  des  questions  sociales.    II  setn- 
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ble  exister  une  opinion  parmi  eux,  que  le  point  de 
vue  economique  seul  doit  entrer  en  ligne  de  compte 
lorsqu'il  s'agit  de  determiner  ce  qui  constitue  reel- 
lement  les  besoins  de  la  vie  pour  une  famille  d'ou- 
vrier.  Cependant  nous  soumettons  que  l'un  des 
moyens  les  plus  efficaces  pour  empecher  un  ouvrier 
d'ecouter  d'une  oreille  trop  attentive  les  theories 
des  orateurs  bolchevistes,  est  rinstruction,  une  plus 
grande  connaissance  des  questions  economiques, 
autrement  il  sera  toujours  la  proie  facile  des  char- 
latans politiques  ou  de  soi-disant  chefs  generale- 
•inent  plus  interesses  a  leur  confort  personnel  qu'a 
celui  de  ceux  qu'ils  sont  supposes  representer. 


LE   PUBLIC   RESPONSABLE   DU  COUT   ELEVE 
DE  LA  VIE 


Un  commissaire  de  I'Etat  de  New- York  trouve  que 
Jes  gouts  extravagants  du  public  sont  une  des 
principales  causes  de  I'agitation  soulevee  par 
le  cout  eleve  de  la  vie,  et  que  le  detaillant  est 
exempt  de  tout  blame.  Quelques  exemples 
canadiens  a  I'appui  de  ces  dires. 


Qu'y  a-t-il  au  fond  de  toute  cette  polemique 
soulevee  par  le  cou;.  eleve  de  la  vie?  Est-ce  uni- 
quement  une  question  d'augmentation  de  prix,  ou, 
partiellement  du  moins,  une  question  de  gouts  plus 
dispendieux?  Tout  semble  indiquer  que  cette  der- 
niere  impression  est  juste  et  repose  sur  de  solides 
fondements.  A  ce  sujet,  le  rapport  des  enqueues 
faites  par  Ralph  D.  Smith,  administrateur  des  vi- 
vres  du  comte  de  Boone,  New- York,  ne  manque  pas 
d'interet. 

"Le  fait  que  les  consonimateurs  insistent  pour 
avoir  ce  qu'il  y  a  de  meilleur  en  fait  d'aliments, 
sans  consideration  de  la  valeur  nutritive,  et  l'aug- 
mentation  inconsideree  des  salaires  sont  respon- 
sables  en  grande  partie  du  cout  eleve  de  la  vie", 
dit  M.  Smith. 

M.  Smith  dans  un  interessant  interview  relate 
ce  que  le  comite  a  decouvert  et  ce  qu'il  a  accompli. 

"Notre  invitation  aux  marchands  de  produits 
alimentaires  de  se  rencontrer  avec  nous  fut  ac- 
ceuilbe  avec  empressement.  Le  cout  de  leurs  mar- 
chandises  et  les  prix  qu'ils  en  demandent  ne  'mon- 
trent  de  profits  illegitimes  sauf  dans  un  ou  deux 
cas  ou  les  prix  furent  abaisses  tout  de  suite  a  ce 
que  le  comite  jugeait  raisonnable.  Une  liste  de 
prix  legitimes"  de  viandes  et  d'epiceries  fut  faite 
et  publiee.  Les  prix  qui  y  figuraient  etaient  vir- 
tuellement  les  memes  que  ceux  demandes  ante- 
rieurement  par  les  marchands  et  a  peu  d 'exception 
prix  conformes  aux  prix  etablis  par  le  comite'  de 
New-York.  Les  exceptions  etaient  dues  aux  dif- 
ferences dans  les  conditions  du  marche. 

"Ce     fut     une  revelation  que  d'assister  a  ces 


assemblies.  A  cote  de  certaines  conditions  econo- 
miques qui  s'appliquaient  a  toutes  les  sorties  de 
production,  des  faits  particuliers  furent  mis  en  lu- 
miere  qui  rendirent  evidents  que  certains  prix  ap- 
paremment  elev6s  n'etaient  pas  deraisonnables. 
Un  example  interessant  de  ceci  est  le  cas  du  jam- 
bon. 

"Pourquoi  dois-je  payer  soixante-quatxe  cents 
la  livre  pour  du  jambon  en  tranches  alors  que  je 
puis  obtenir  un  jambon  entier  pour  quarante  cents 
la  livre?  demanda  un.pasteur  a  un  marchand  de 
viande. 

"Venez  done  au  magasin,  lui  repondit-on,  et 
vous  verrez  le  jambon.  Vous  verrez  qu'il  a  a  dif- 
ferentes  coupes  de  differentes  epaisseurs.  Les 
beaux  morceaux  comme  ceux  que  vous  avez  pour 
votre  petit  dejeuner  sont  du  centre  du  jambon,  la 
meilleure  partie.  Ces  tranches  se  vendent  a 
soixante-quatre  cents  la  livre.  Dans  un  autre  plat 
il  y  a  les  tranches  du  jarret  qui  se  vendent  a  trente 
cents  la  livre.  Meme  si  je  garde  mes  meilleures 
tranches  pour  ceux  que  je  sais  pouvoir  payer  le 
prix,  mes  clients  demandent  tous  les  meileures 
tranches  du  jambon  et  ne  veulent  pas  du  reste.  Et 
l'idee  se  repand  que  tout  le  jambon  est  a  soixante- 
quatre  cents  la  livre". 

"Je  pretends  que  e'est  un  fait  economique 
que  le  gouvernement  et  les  exigences  de  guerre  par 
la  creation  de  main-d'oeuvre  elevee  sont  plus  res- 
ponsables  de  la  cherte  de  la  vie  qu'aucun  marchand 
de  necessites". 

Les  conditions  d'affaires  ne  soncl  pas  particu- 
lieres  a  cette  localite.  Prenons  les  conditions  tel- 
les  qu'elles  sont  au  Canada.  Mille  exemples  vien- 
nent  montrer  aux  marchands  que  les  gens  conside- 
rent  moins  la  question  de  prix  que  la  question  de 
qualite. 

II  est  un  fait  etabli,  e'est  que  la  demande  pour 
les  abatis,  le  coeur,  le  foie,  la  cervelle,  etc.,  arti- 
cles dont  le  prix  n'a  pas  augmente  en  proportion 
des  autres  lignes,  la  demande,  disons-nous,  pour  ces 
articles  n'a  pas  augmented,  mais  montre  au  con- 
traire  un  declin  graduel  dans  la  demande.  C'est  tel- 
lement  la  situation  au  Canada  que  les  cotes  Wilt- 
shire si  populaires  en  Angleterre  ne  sont  pas  venda- 
bles  au  Canada,  les  gens  desirant  les  plus  belles 
tranches  et  ne  voulant  pas  acheter  a  aucun  prix  ce 
qu'ils  considerent  comme  des  qualites  inferieures. 
Un  autre  exemple  de  cet  etat  d'esprit  fut  fourni  il  y 
a  quelques  jours,  alors  qu'une  quantite  relativement 
considerable  de  sucre  jaune  fut  offerte  au  public. 
En  depit  du  fait  qu'il  y  avait  eu  une  rarete  consi- 
derable de  sucre  dans  la  plupart  des  localites,  il 
n'y  eut  guere  d'empressement  pour  l'acquisition 
de  ces  provisions.  Le  public  voulait  du  sucre  gra- 
nule et  non  du  sucre  jaune.     Nous  avons  done  la 

une  des  plus  puissantes  raisons  du  cout  eleve  de  la 
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LA  COMPAGNIE  DE  GROS  CANADIENNE  LA  NOMINATION  DU  LT-COL.  H,  BARRE 

LIMITEE 


Nous  avons  deja  attire  l'attention  de  nos  lec- 
teurs  sur  la  maniere  que  cette  compagnie  avait  ete 
organisee.  Elle  vient  d'e.tre  'mise  en  liquidation,  et 
M.  V.  Lamarre  en  a  ete  nomme  liquidateur.  Cette 
compagnie  fait  partie  d'un  » ombre  de  compagnies 
qui  ont  ete  organisees  par  M.  E-.  N.  Turner  et  M.  J. 
P.  Belanger.  Ces  compagnies  etaient  "La  Compa- 
gnie des  Marchands  Detailleurs  Limitee,"  Eureka 
Toys  Limited",  "La  Chaussure  Nationale  Limitee", 
"La  Compagnie  de  Gros  Canadienne  Limitee",  et 
maintenant  M.  Turner  s'occupe  d'organiser  "La 
Chambre  Commerciale  des  Cultivateurs  Limitee." 
Toutes  ces  compagnies,  a  l'exception  de  cette  der- 
niere  ont  ete  mises  en  liquidation,  et  les  actionnai- 
res  n'ont  meme  pas  l'ombre  d'une  chance  de  revoir 
une  partie  de  leurs  fonds. 

Dans  "La  Compagnie  de  Gros  Canadienne  Li- 
mitee, au-dela  de  250  marchands  de  la  province  de 
Quebec  avaient  souscrit  du  captal  dans  cette  com- 
pagnie, et  un  certain  nombre  ont  paye  leurs  sous- 
criptions, et  il  reste  encore  un  certain  montant  de 
souscriptions  non  payees,  et  le  liquidateur  tente  de 
forcer  la  collection  de  ses  souscriptions  afin  de 
pouvoir  satisfaire  les  reclamations  des  creanciers 
!  ordinaires.  Le  liquidateur  s'est  fait  autoriser  a  pren- 
;dre  une  action  en  recouvrement  d'un  montant  con- 
siderable de  billets  que  la  compagnie  avait  escomp- 
tes  chez  le  notaire  L.  A.  Brien  de  St-Germain  de 
I  Grantham.  P.  Q. 

II  est  a  remarquer,  co'-iime  nous  l'avons  dit 
deja,  que  Monsieur  Turner  etait  l'ame  dirigeante  de 
la  "Compagnie  de  Gros  Canadienne  Limitee",  ainsi 
que  de  "La  Chaussure  Nationale  Limiete".  Des 
transports  d'argent  pour  une  somme  de  $5,000.00 
ont  ete  faits  d'une  compagnie  a  l'autre,  et  le  liqui- 
dateur s'est  fait  autoriser  par  les  inspecteurs  h 
[prendre  des  procedures  legales  de  maniere  a  for- 
cer M.  Turner  a  rembourser  le  montant  d'argent 
(qui  a  ainsi  ete  perdu,  et  nous  ne  doutons  pas  que 
"ette  cause,  lorsqu'elle  viendra  devant  nos  tribu- 
aaux,  fera  ressortir  des  informations  au  sujet  des 
agissements  de  Monsieur  Turner  et  de  ses  agents 
!iui  permettront  a  tous  les  interesses  et  aussi  a 
seux  qui  ne  le  sont  pas  de  bien  se  rendre 
■ompte  qu'il  est  tres  imprudent  en  affaires  d'ecou- 
I  er  les  belles  paroles  de  faiseurs  comme  ceux-la. 

II  serait  aussi  interessant  de  connaitre  les  re- 
lations de  M.  L.  A.  Brien  de  St-Germain  de  Gran- 
j-ham  avec  ces  compagnies  fantomes.  Encore  une 
bis  nous  mettons  les  marchands  de  la  province  de 
Juebec  en  garde,  et  nous  leur  de-mandons  de  ne 
>as  s'interesser  aussi  facilement  dans  des  compa- 
nies qui  n'ont  aucun  caractere  serieux  et  qui  n'of- 
rent  aucune  garantie  de  succes. 


Le  Lt-Colonel  Hercule  Barre  vient  d'etre  nom- 
me commissaire  du  commerce  du  Canada  a  Paris. 
Nul  autre  plus  que  lui  n'a  merite  ce  poste  pour  le- 
quel  il  est  certainement  des  mieux  qualifies.  Les 
commercants  canadiens  se  rejouissent  a  bon  droit 
de  cette  nomination  dont  iis  felicitent  le  titulaire. 
persuades  a  l'avance  que  son  activite  et  son  expe- 
rience rendront  les  plus  grands  services  au  pays 
dans  sa  nouvelle  fonction. 

Le  Lt-Colonel  Barre  fut  le  premier  offlcier  ca- 
nadien-francais  qui  offrit  ses  services  aux  autori- 
tes  milit aires  dans  la  grande  guerre.  Parti  des  le 
debut  il  fut  blesse  a  la  seconde  batailie  d'Ypres. 
Revenu  au  pays  apres  un  voyage  mouvemente-  il 
organisa  le  150e  bataillon  et,  sur  sa  demande,  il  fut 
retrograde  au  rang  de  major  afin  de  pouvoir  servir 
de  nouveau  au  front  avec  le  87e.  A  la  prise  de  De- 
nain  par  les  Canadiens  il  fut  nomine  commandant 
de  place  et  son  administration  de  cette  ville  lui  va- 
lut  d'etre  cite  a  l'ordre  de  la  lere  armee  britanni- 
que.  II  fit  le  restant  de  la  campagne  avec  le  87e 
avec  lequel  il  rentra  au  Canada  en  juillet  dernier. 

Pour  sa  brillante  conduite  au  front,  le  lt-colo- 
nel  Barre  fut  cree  chevalier  de  la  Legion  d'Honneur 
en  1915.  II  est  egalement  decore  de  la  medaille  du 
long  service,  de  l'Etoile  de  Mons,  de  la  medaille  des 
allies  et  de  la  medaille  du  "General  Service". 

Ses  elats  de  services  prouvent  abondamment 
I'energie  et  l'esprit  de  disciphne  de  ce  vaillant  sol- 
dat  qui  saura  sans  nul  doute  mettre  ces  grandes 
cjuahtes  au  service  de  sa  nouvelle  fonction. 

Mais  en  dehors  de  sa  valeur  militaire  le  nou- 
veau commissaire  du  commerce  possedait  d'autres 
titres  a  cet  emploi.  N'oublions  pas  qu'il  a  ete  pen- 
dant de  longues  annees  un  des  plus  actifs  agents 
de  publicite  de  Montreal  et  que.  a  ce  titre,  —  il  s'est 
ti'ouve  en  relations  constantes  avec  toutes  les  bran- 
ches du  commerce  et  de  l'industrie.  II  n  "ignore  done 
rien  de  nos  ressourccs  et  de  nos  besoins  et  son  no  i- 
veau  poste  lui  permettra  de  mettre  a  profit  sa  lon- 
gue  experience. 

D'un  autre  cote  son  sejour  prolonge  en  France 
lui  a  permis  de  s'y  creer  de  solides  relations  et  il  a 
pu  etudier  sur  place  les  besoins  de  l'importation  et 
de  l'exportation,  qu'il  connait  maintenant  a  fond. 

Renseigne  egalement  bien  sur  les  besoins  re- 
ciproques  des  deux  pays,  le  Colonel  Barre  sera 
certainement  le  trait  d'union  ideal  entre  le  Canada 
et  notre  ancienne  mere-patrie. 

Nous  sommes  persuades  qu'il  saura  se  montrer 
a  la  hauteur  de  sa  nouvelle  situation  et  que  ses  ef- 
forts seront  bientot  couronnes  de  succes  dans  l'ex- 
pansion  de  notre  commerce. 
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RARETE  NOTABLE  DE  BEAUCOUP  DE  L1GNES 
DENOEL 


La  rarete  des  marchandises  de  Noel  cause  quel- 
que  inquietude  parmi  les  epiciers  en  gros,  qui  ordi- 
nairement,  a  cette  epoque,  ont  recu  les  lignes  qui  se 
vendent  le  mieux  dans  la  saison  des  fetes.  Certains 
produits  alimentaires  qui  sont  importes  en  notre 
pays  particulierement  pour  le  commerce  des  fetes 
sont  tres  en  retard  cette  annee.  La  greve  des  em- 
ployes des  docks  a  New- York  a  nui  beaucoup  a  la 
reception  des  envois  et  a  joue  un  grand  role  dans  la 
rarete  des  marchandises.  On  ne  peut  encore  obte- 
nir  des  raisins  de  Valence  espagnols.  Ceux-ci  ont 
d'ailleurs  disparu  du  marche  pendant  la  guerre,  mais 
on  s'attendait  a  les  voir  reparaitre  pour  le  commer- 
ce de  cette  annee.  Esperons  qu'ils  arriveront  en 
temps  pour  les  ventes  de  Noel.  Les  prix  des  raisins 
espagnols  sont  tellement  eleves  qu'ils  sont  presque 
prohibitifs. 

Les  noix  non  plus  ne  sont  pas  arrivees  en  gran- 
de  quantite,  et  c'est  principalement  au  temps  de 
Noel  qu'elles  sont  l'objet  de  fortes  ventes  dans  le 
commerce.de  gros.  Leurs  cotations  sont  tres  ele- 
vees  et  marquent  des  prix  records  compares  aux 
autres  annees.  II  y  a  une  bonne  demande  pour  les 
noix  de  la  part  du  commerce  de  detail. 

Tous  les  fruits  confits  sont  de  prix  tres  eleves. 
Les  fruits  de  Calif ornie  se  vendent  tres  bien  meme 
aux  prix  eleves  qu'on  en  demande.  Les  pelures  de 
citron  confites  se  vendent  a  60  cents,  les  pelures  de 
limon  a  46  cents  et  les  pelures  d'orange  a  48  cents. 
II  y  a  pas  de  pelures  arrivant  d'Europe  sur  notre 
marche  depuis  le  commencement  de  la  guerre. 


VENDEZ  DE  BONNE  HEURE  VOS  LIGNES 
SPECIALES  DE  NOEL 


Dans  nos  ventes  de  Noel  nous  offrons  toujours 
de  bonne  heure  nos  lignes  couteuses,  nous  disait 
recemment  un  important  epicier  en  detail.  II  nous 
semble  que  les  vendeurs  et  vendeuses  ont  plus  de 
temps  et  une  meileure  occasion  de  vendre  de  bonne 
heure  les  articles  de  premiere  qualite  et  d'un  prix 
eleve.  Plus  tard,  a  quelques  jours  de  NoeL  il  y  a  de 
la  presse  et  il  n'y  a  guere  de  temps  pour  vendre  ou 
offrir  ce  qui  est  en  main  ou  ce  qui  est  demande. 
Nous  cherchons  a  ce  que  presque  toutes  nos  lignes 
de  fantaisie  d'epiceries  de  Noel  soient  vendues 
avant  la  semaine  de  Noel. 

Apres  de  nombreuses  annees  d'experience,  je 
crois  pouvoir  recommander  a  tout  epicier  d'adopter 
un  plan  similaire  a  celui-ci:  Mettre  en  etalage  et 
pousser  la  vente  des  specialites  de  fantaisie  impor- 
ters pour  Noel  de  bonne  heure,  alors  que  vous  avez 
le  temps  d'en  assurer  l'ecoulement;  les  acheteurs 
retardataires  seront  encore  heureux  de  se  conten- 
der de  vos  marchandises  regulieres. 


Le  prochain  Noel  sera  la  meilleure  saison  du 
genre  que  nous  ayions  eue.  Tout  semble  nous  en- 
courager  a  nous  preparer  pour  de  grosses  affaires. 
Les  ventes  sont  excellentes  et  deviennent  meilleures 
de  semaine  en  semaine.  II  semble  que  la  levee  des 
restrictions  et  le  retour  des  anciennes  lignes  sur  le 
marche  incitent  les  menageres  a  se  procurer  toutes 
les  bonnes  choses  dont  elles  ont  ete  privees  depuis 
pres  de  cinq  ans. 


PRUNES  ET  ABRICOTS  DANS  DE  NOUVEAUX 
CARTON 


La  California  Prune  and  Apricot  Growers'  As- 
sociation offre  a  present  des  prunes  et  abricots 
Sunsweet  dans  un  nouvel  empaquetage  en  carton. 

Les  prunes  sont  mises  en  paquets  de  carton  de 
cinq  livres.  Leurs  grosseurs  sont  de  60-70  s,  et  elles 
sont  enveloppees  dans  du  papier  cire.  Elles  sont 
destinees  a  etre  vendues  au  consommateur  a  $1.50 
le  paquet.  Les  abricots  sont  en  cartons  de  11  on- 
ces,  et  ne  comprennent  qu'une  grandeur  de  cartons. 
Ces  abricots  ne  sont  que  des  "extra  fancy".  lis  se 
vendront  au  commerce  dans  les  $4.50  par  douzaine 
de  paquets.  Ces  nouvelles  lignes  seront  sur  le  mar- 
che vers  la  fin  de  ce  mois-ci.  Des  envois  ont  ete 
faits  de  California 


LES  ASSUREURS  FORMENT  UN  PUISSANT 
SYNDICAT 


Les  assureurs  ont  tenu  mercredi  soir  de  la  se- 
maine derniere  leur  troisieme  assemblee  generate 
a  la  salle  Stanley,  dans  le  but  de  parfaire  le  trava 
d'organisation  deja  commence.  Cette  reunion, 
que  presidait  M.  L.  C.  C.  Walker,  groupait  pres  de 
500  employes  des  plus  rmportants  bureaux  d'assu- 
rances  de  cette  ville.  Elle  consacre  leur  solidarisa- 
tion.  II  est  peu  d'unions  a  Montreal  qui  aient  pu, 
en  aussi  peu  de  temps,  grouper  autant  de  membres 
et  s'affirmer  aussi  rapidement.  Leur  organisateur, 
M.  J.  Wall,  a  donne  au  debut  de  l'assemblee  quel- 
ques renseignements  aux  nouveaux  membres  sur  la 
marche  a  suivre  dans  l'organisation  d'un  syndicat 
en  formation  et  les  a  assures  de  l'obtention  prochai- 
ne  de  leur  charte.  Le  comite  provisoire,  nonime 
pour  un  terme  qui  expire  le  ler  Janvier  de  l'annee 
1920,  est  ainsi  compose:  MM.  L.  O.  C.  Warker,  pre- 
sident; A.  Reid,  vice-president;  secretaire-financier 
et  tresorier,  L.  A.  Hawsworth;  assistant-secretaire, 
L.  S.  Paul  Caron;  secretaire-correspondant,  H. 
Blais. 

Trente-six  compagnies  ou  bureaux  d'assuran- 
ces  etaient  representes  a  cette  assemblee.  Ce  sont 
les  suivantes:  Caledonia,  Canada  Accident,  Com- 
mercial Union,  Connecticut,  Employees  Liability, 
Equitable,  Globe  Rutgers,  Globe  Indemnity,  Domi- 
nion   Gressham,    Guardian,    Liverpool,    London   et 
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Globe,  London  Lancashire,  Mount  Royal,  Niagara, 
North  America,  North  British  Mercantile,  Northern, 
Norwich  Union,  Occidental,  Phoenix  of  Hartford, 
Phoenix  of  London,  Providence,  Washington,  Que- 
bec, Queensland,  La  Prevoyance,  Sun  Life,  Royal 
Exchange,  Union  of  Kanton,  Union  de  Paris,  Wes- 
tern, Yorkshire,  et  General  Animals. 


LES  FONDS  D'AMORTISSEMENT  DANS  QUEBEC 


Dans   un   discours  fait  devant  la   Chambre   de 

ommerce    de    Sherbrooke  le  7  novembre  courant, 

ML  Oscar  Morin  depute-ministre  des  affaires  muni- 

ipales  dans  la  province,  decrivit  quelques-uns  des 

hangements  apportes  depuis  que  le  departeaient  a 

He  organise  il  y  a  peu  de  temps.    II  s'en  rapporta 

uissi  aux  difficultes  engendrees  par  le  systeme  ac- 

uel  d'echevinage  ou  des  homines  inexperimente  s 


eta.ent  appeles  a  traiter  les  affaires  importances 
d'une  municipalite  alors  qu'ils  ne  pouvaienc.  y  por- 
ter qu'une  petite  partie  de  leur  attention.  M.  Morin 
mentionna  quelques-unes  des  innovations  introdui- 
tes  dans  les  affaires  municipales  par  le  departe- 
ment,  comprenant  la  loi  donnant  au  gouvernement 
le  controle  sur  les  fonds  d'amortissement  destines 
a  rencontrer  les  emprunts  contractus  par  les  muni- 
cipality, ce  qui  affermit  la  confiance  du  public  dans 
les  obligations  des  municipalites  de  la  Province,  et 
assure  la  niise  de  cote  de  l'argent  pour  faire  face 
aux  obligations  de  chaque  localite.  La  garantie 
etant  bonne,  la  commune  peut,  sur  demande  au 
gouvernement,  deposer  les  obligations  ailleurs. 
niais  comme  le  fonds  d'amortissement  doit  etre  soi- 
gneusement  garde,  l'avis  du  departement  pourra 
toujours  etre  obtenu  en  tous  temps  relativement 
aux  ])lacements  d'obligations. 
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LES  TRIBUNAOX 


JUGEMENTS    EN    COUR    DE 
CIRCUIT 


I.   Brodsky  vs   M.   Mizotsky,   $32. 
S.  W.  Jacobscal  vs  N.  Antiony,  $16. 
Empire   Waterproof  Clothing     vs      E. 

Harry  Bacal,  $62. 
P.  Poplizer  vs  Coustaine  Grand,  $22. 
Empire  Waterproofing  Co.  vs  Parisian 

Wardrobe  Co.,  $85. 
A.  Latour  vs   Henri  Forest,   $7. 
Mile  C.  St-Martin  vs  D6chaux  Freres, 

$14. 
J.   W.    Hydes   vs   S.    Serrentins   &   Co.. 

$22. 

E.  B.  Bustied  et  al.  vs  F.  M.  Dixon, 
$17. 

A.   Di   Cesare  vs   D.   Coppabianco,   $51. 

Market  Stewart  Co..  Ltd.  vs  Exclusive 
Waist-Shop,  $27. 

W.  H.  Thomas  vs  E.  J.  Gurtey,  $19. 

R.  Dubreuil  vs  G.  A.  Lewis  Co.,  Ltd., 
$32. 

P.  M.  Beaudoin  vs  Irene  Leduc;  $43. 

M.  Rafolovitch  &  Co.  vs  E.  Mande- 
ville,   Verdun,   $26. 

C.  J.  Edgar  vs  W.  J.  Mallette,  Lacto- 
ne, $11. 

F.  Ouellette  vs  Bartheiemy  Gagne\ 
Cap   St-Ignace,    $25. 

P.  M.  Beaudoin  vs  W.  Charron,  $25. 
P.   M.  Beaudoin     vs     Ls  Guillemette, 

$40. 
P.  M.  Beaudoin  vs  Art.  Bayard,  $13. 
P.   M.   Beaudoin     vs     Alex.  McDolan. 

$11. 
P.   M.  Beaudoin  vs  A.   Soulieres,   $16. 
P.  M.  Beaudoin  vs  C.  Labossiere,  $19. 
P.  M.  Beaudoin  vs  A.  Rochon,  $50. 
Vve    J.    P.    Lariviere    vs    Jos.    Girard. 

Trois-Rivieres,    $43. 
Societe  Financiere,  Inc.    vs    Jos.  Che- 

notte,    Verdun,    $38. 
J.    Curotte    &    Fils     vs      Mike    Stalk, 

Caughnawaga,   $17. 

C.  W.  Lindsay,  Ltd.  vs  O.  G.  Brunelle, 
Vaudreuil,  $16. 

R.  Thouin  vs  Johnny  Proulx,  Lachine, 

$11. 
L.  Rodier  vs  Jos.  LAfricain,  $11. 
A.   Desilets   vs   M.   T.   Fontaine,   $36. 

E.  Quintal  vs  Raoul  Gendreau,  $19. 
L.  Latulippe  vs  Jules  Belisle,  $40. 

I.  Doyon  vs   Romeo  Barbeau,   $35. 
St.    Henry   Shoe    Co.,   Ltd.    vs    Jeanne 

Nantel,   $60. 
J.    Routtenberg    et   al.    vs    J.    D.    Lord 

$45. 

F.  Martineau,  Jr  vs  Art.  Latour,  $28. 
J.  N.  Johnson  vs  Gust.  Ingeman,  $30. 
F.  Feldman  vs   S.  alias  W.   Sawchuck 

$26. 

A.  H.  Salvas  vs  H.  H.  Brosseau,  $38. 

M.  P.  S.  Corporation  vs  C.  A.  Ouellet- 
te,  $46. 

M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  W.  Gendron,  $49. 

A.    Masse"   vs   Mine   I.   Bazinet  et   vir 
$16. 

D.  Myerson   vs  J.   B.  J.  Girard.  $46. 
L.  A.  Gagnier  vs  S.  Sabatino.  $16. 

M.    P.    S.   Corporation   vs    Chs   Weedy. 

$44. 
M.  P.  S.  Corporation  vs  F.  P.  Primeau, 

$15. 
Mine    I.    Deslaur:ers    et    vir.    vs    Ovide 

Raymond.   Verdun,   $29. 
Williams   Wilson,   Ltd.      vs      Homeric 

Boulay,   Sayabec.   $47. 
M.  P.  S.  Corporation  vs  Nima  Bernat- 

chez.  Waterloo,  $13. 
J.  H.  Sinclair  vs  John  Costello,  $10. 
J.  H.  Sinclair  vs  Alb.  Goedike,  $11. 
O.   Corbeil   vs   Armand   Payan,   $57. 
O.   Corbeil  vs  Honors  Schinouth.   $60. 
S.  Caplan  et  al.  vs  Geo.  Denis,  $45. 


S     <~^plan    et   al.    vs    Oscar   Desceint, 

$45. 
S.  Flanz  vs  C.  W.   Tillman,   $32. 

0.  Simard  vs  Jas.  alias  Jos.  Young, 
$30. 

Cohens  Ltd.  vs  M.   Metivier,  $15. 
W.  A.  Handheld  vs  Ph.  Chaupt,  $24. 
M.  P.  S.  Corporation  vs  J.  A.  Mallette, 

$17. 
Z.  Dubuc  vs  Alf.  Faubert,  $14. 
V.  Guidi  vs  Art.  Villemaire,  $12. 
Z.   Poulin  vs  Beianger,   Sr,  $21. 
S.    Colli   vs   Wilf.   Ferguson,   $10. 

1.  Parent  vs  Ls  Jasmin,  $29. 

V.    J.    Mose    vs    Royal    Valet    Service, 

$30. 
Osborne  Co.  vs  W.  A.  Leard,  $84. 
A.  Pacaud   et  al.  vs  D.  Lefebvre,  $68. 
A.  Beaulieu   vs    Henri   Jock.  *$15. 
G.  Melliot  vs  Chs  Heath,  $57. 
•Mine  C.  Hunter  vs  V.  Lalonde  &  Cie, 

$50. 
E.  J.  Sharpe  vs  C.  B.  Bailey,  $35. 
J.  D.  Arsenault  vs  J.  D.  Patton,  $40. 
J.  A.   Groulx  vs   S.   Bertrand,   $21. 
A.    Raisler   vs    H.    R.    N.    Vial    Realty 

Co.,  Regd.,  $30. 
J.  A.   Seguin  vs  Af.  Faubert,   $77. 
T.  Dubuc  vs   Thos.  Cartwright,  $15. 
P.  M.  Beaudoin  vs  L.  Deschenes,  $12. 
M.   Piquette  vs  A.   Comtois,  $29. 
E.   Richard  vs  Jos.   Leblanc,   $75. 
J.  H.  L.  Pinard  vs  J.  R.  Archambault, 

$20. 
P.  Nadon  vs  M.  Boyer,   $38. 

E.  Beianger  vs  Ls  Marsolais,   $32. 
A.   Burr  vs  F.   England,   $21. 

J.  O.  H.  Perras  vs  F.  Richard,  $16. 

J.  W.  Jalbert  vs  D.  Gravel,  $55. 

N.  G.  Valiquette.  Ltee  vs  Allan  Mc- 
Donald, $22. 

Dixon  Vulcanizing  &  Auto  Supply  Co. 
vs  E.  Dorval,  $15. 

A.  Charest  vs  J.  E.  Ducharme,  $19. 

N.  Seguin  et  al.  vs  S.  Satel,  $18. 

N.  Seguin  et  al.  vs  Jos.  Gingras.  $27. 

F.  A.  Boucher  vs  J.  E.  Leroux,  $10. 

J.  B.  Labrecque  vs  B.  Parent,  St-Be- 
noit,   $30. 


JUGEMENTS  EN  COUR 
SUPERIEURE 


Perron  &  Co.  vs  Flavle  Dubois,  Mme 

Philippe      Burke,      Ste-Agathe      des 

Monts,  $296. 
P.   Dupaigne,   R.    S.    S.      vs      A.    Dollo, 

Montreal,    $340. 
Jacob   Ganriaise  vs   Raoul   Labranche. 

Montreal,  $225. 
Thos.   Stephens     vs      Thomas   Talbot, 

Montreal,   $100. 
J.    A.    Fournier   vs    Placements    Mun., 

Ltee,   Montreal,  $521. 
Urban   land.  Ltd.     vs     Ed.   H.   Begin. 

Montreal.   $3,450. 
E    H    B^c-n      vs      Urban   Land,    Ltd., 

P'ontrtal,  lere  classe. 
L.   P.   Nc-nandin   et  al.  vs   Geo.   Gau- 

vreau.   Montreal,  $326. 
A.    D.    Kyle       vs       Jules    Ratzkowsky, 

Montreal,   $975. 


VENTES    PAR     HUISS1ER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dsssous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs:  le  jour. 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ens.uite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 
A.   G.   Kaiser  vs   Mile  A.  Beasley,  ler 

deeembre,    10    a.m.,    756    Sherbrooke 

Ouest,  Marson. 
Jean   L.   Muir   vs   W.   G.   P.   Malone,   2 

deeembre,     2     p.m.,     195     Chatham, 

Marson. 


A.  Beianger,  ler 
450  Forfard,  La- 

B.  Roy,  3  decem- 


P.  M.  Beaudoin  vs  C.  Laberge,  1  de- 
eembre, 11  a.m.,  620  Dorion,  Bros- 
sard. 

Jcs.  Elie  vs  E.  Noseworthy,  ler  de- 
eembre, 11  a.m.,  8  Coleraine,  Bros- 
sard. 

Mme  J.  Mireault  vs  Jos.  Champagne,, 
ler  deeembre,  11  a.m.,  452  Wolfe, 
Brossard. 

P.  Beaudoin  vs  W.  H.  Redding,  2  de- 
eembre, 11  a.m.,  729,  4eme  Avenue,. 
Maisonneuve,  Brossard. 

Eug.  Sirois  vs  Henri  Girard,  ler  de- 
eembre, 10  a.m.,  544  Sherbrooke 
Est,  Bienjonetti. 

J.  Men.trd  vs  O.  Nadon,  ler  deeem- 
bre, 11  a.m..  218  St-Antoine,  Brouil- 
let. 

L.  E.  Gingras  vs  Bessette  &  Glashby, 
Ltd.,  ler  deeembre,  10  a.m.,  39  St- 
Sacrement,  ch.  410,  Brouillet. 

J.  E.  Par6  vs  A.  Richard,  ler  deeem- 
bre, 11  a.m.,  156  Le  Caron,  Brouil- 
let. 

Anatole  Vanier  vs  Pietro  Pagano,  ler 
deeembre,  10  a.m.,  444  Wolfe,  Ra- 
cette. 

J.  A.  Ouellette     vs 
deeembre,  10  a.m., 
pierre. 

Beaudoin,  Ltee  vs  J. 

bre,  10  a.m.,  704  St-Andre,  Brossard. 

Cohen,  Ltd.  vs  Mme  Robert  Luvrock, 
ler  deeembre,  10  a.m.,  14  Grand- 
Tronc.  Brossard. 

Nap.  Clement  vs  Thos.  Redmond,  ler 
deeembre,  11  a.m.,  41  Ryde,  Bros- 
sard. 

Wm.  Brag  vs  Wm.  Sparks,  ler  deeem- 
bre, 1  p.m.,  108  Argyle,  Brossard. 

O.  Arcand  vs  F.  Bouchard,  ler  deeem- 
bre, 1  p.m.,  199  Beaudoin.  Brossard. 

J.  E.  Montpetit  vs  E.  Duval,  ler  de 
cembre,  10  a.m.,  590  Atwater,  Bros- 
sard. 

Lazure  Desroches  vs  Wm.  Urquhart. 
2  deeembre,  11'  a.m.,  151  Paul  Pau. 
Brossard. 

D.  Cerl  vs  M.  Gagnon,  ler  deeembre, 
1  p.m.,  150  Berri,  Brossard. 

F.  M.  Cay  vs  A.  Fitzgerald,  ler  de- 
eembre, 1  p.m.,  58  Ottawa,  Bros- 
sard. 

A.  Hallwell  vs  John  Bremner,  ler  de- 
eembre, 11  a.m.,  32  Woodland,  Bros- 
sard. 

W.  Drnuin  vs  Chas  Lapointe,  2  de- 
eembre, 10  a.m.,  815  Dickson,  Bros- 
sard. 

A.  Lagace  vs  Moi'se  O.  Deslauriers. 
ler  decpmbre,  10  a.m.,  31a  Palme. 
Brossard. 

Adeiard  LHeureux  vs  Adeiard  Trti- 
del,  ler  deeembre,  1  p.m.,  15  St-Phi 
lippe.   Brossard. 

Mme  E.  St-Onge  vs 
riers,  3  deeembre. 
Workman,   Brossard. 

Alb.  Chabot  vs  Geo.  Paquette,  ler  de 
cembre,  2  p.m.,  669  St-Ambroise, 
Brassard! 


Henri   Deslau 
11     a.m.,     157 


AVIS   DE   DEMANDE   DE   DIVORCE 


Avis  est  par  1-es  present ps  dom 
que  James  Goddard.  des  cite  et 
triet  de  Montreal,  dans  la  province 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  fro"', 
s'adressera  an  Parlement  du  Canada 
a  ca  prcchaine  session,  afin  d'obtenir 
nn  bill  de  divorce  d'avpc  son  <■■ 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  cause 
d'adultere. 

JAMES  GODDARn. 
Date  a  Montreal, 

le   10   octobre, 
A.   D.   1919. 


' 
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Le   rapport    pour   le   semestre   donne    un   actif   total    de 
$198,506,572.  —  Un  nouveau  record 

Les  depots  montrent  un  gain  de  $30,117,802 


Le  bilan  de  The  Merchants  Bank  of  Canada,  a  la  fin  de  l'exercice  semestriel.  le  31  octobre  dernier,  regu  des 
quartiers  g£n6raux  de  la  Banque  ici  samedi,  accuse  des  gains  et  des  progres  constants  de  la  part  de  cette  insti- 
tution financiera  bien  connue. 

L'actif  total  a  maintenant  atteint  le  chiffre  imposant  de  $198,506,572,  soit  une  augmentation  de  $32,582,136  sur 
celui  de  la  date  correspondante  l'an  dernier.  La  partie  immediatement  disponible  de  l'actif  se  monte  a  $84,014,965, 
une  augmentation  de  $11,566,688,  ce  qui  demontre  que  la    position  liquide  de  la  Banque  s'est  bien   maintenue. 

Que  la  Banque  a  continue  de  faire  amplement  sa  part,  tant  vis-a-vis  du  gouvernement  que  du  cote  commercial, 
on  en  a  la  preuve  dans  une  augmentation  de  $4,682,244  en  valeurs  detenues  des  gouvernements  federal  et  provin- 
ciaux,  tandis  que  les  prets  et  escomptes  courants  au  Canada  se  sont  accrus  de  $19,435,478  au  coins  de  la  p6riode 
de  12  mois. 

La  circulation  des  billets  a  $15,827,373  depasse  de  $6  47,130  celle  dil  y  a  un  an  avec  remission  au  dessus  du 
capital-actions  actuellement  paye  plus  que  couverte  par    un  depot  de  $8,000,000  dans  la  reserve  centrale  d'or. 

Les  d<§p6ts  s'61event  a  $166,006,015  contre  $135,888,213,  le  31  octobre  1918,  soit  une  augmentation,  pour  la  p<§- 
riode  ecoulee  de  $30,117,802,  dont  $19,368,746  furent  en  epargnes  ou  depots  a  termes  et  $10,749,056  en  dep6ts  paya- 
bles sur  demande  —  une  base  de  progres  qu'on  ne  saurait    trouver  rien  moins  que  satisfaisante 

En  somme,  le  rapport  est  tres  consolant  pour  ceux  qui  se  rendent  compte  du  role  important  que  nos  banques  a 
charte  jouent  dans  le  bien-etre  industriel  aussi  bien  qu'agricole,  du  pays  tout  entier,  et  les  chiffres  sont  particulie- 
rement  interessants  par  le  fait  que  la  periode  couverte,  a  l'exception  de  11  jours,  l'a  ete  apres  la  date  de  l'armisti- 
ce  et  d§raontrent  clairement  que  nos  grandes  institutions  financieres,  bien  administrees,  continuent  leurs  progres 
et  leur  d6veloppement  sur  une  base  solide  pendant  la  periode  d'apres  guerre. 

Les  points  saillants  des  chiffres  d'octobre  1919  et  du  31  octobre  1918  sont  comme  suit 


BILAN 

Au  31  octobre 

THE  MERCHANTS  BANK  OF  CANADA 

RAPPORT  (resume)  au  GOUVERNEMENT  CANADIEN,  31  OCTOBRE 


PASSIF 

Capital  paye ■ 

Fond  de  reserve 

Profits  non  divises 

Billets  en  circulation 

Depots  

DO  a  d'autres  banques 

Acceptations  par  lett res  de  credit 

ACTIF 

Argent   en  main  et  dans  les  banques 

Depot  k  la  reserve  centrale  d'or 

Valeurs  gouvernementales  et  municipales 

Obligations,  debentures  et  actions  de  chemins  do  let-  ot  autres 

Prets  a  demande  au  Canada 

Prets  a  demande  ailleurs  qu'au  Canada 

Prets  et  escomptes    

Dettes  des  clients  par  lettres  de  credit  par  contrat 

Edifices  de  la   banque 

Edifices  autres  que  ceux  de  la  banque 

Hypotheques  sur  iinmeubles  vendus  par  la  banque 

Depot  au  gouvernement  federal  pour  le  fond  de  circulation 


1919 
J     8,341,535.30 

7,000,000.0it 

:.7  ui4:;.  3i' 

15  S27.373.00 

164,302.874.  IS 

1,703,141,06 

757,606.04 


$ 


1918 
7,000,000.00 

7000,000.00 

437,973.92 

15. 180,243. 00 

133,955,910.26 

1.932,303.36 

418,006.30 


$198,506,572.90  $165,924,436.84 


{  25,642,136.33 
8,000,000.00 
36  2lo.:;:,2..)l 
3.87H.611.91 
6,843,017.57 
3,418,846.99 


20,641,022.76 
8,500,000.00 

31,558,108.80 
3,933,373.19 
1,916,574.22 
2.899,198.62 


$   84,014,965.21  $   72.448.277.59 


IOC, 251.280. 80 
757.606.04 
5,663,251.73 
911,291.19 
528,177.93 
377.000.(10 


86,818,802.28 

lis. 006. 30 
5,218,862.63 

333.872.24 
320.615.80 
366,000.00 


$19S.506,572 .  90  $165,924.436 .  84 
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Essences  Culinaires  de  Jonas 


LES  ESSENCES  QUI  SE  VENDENT  PARTOUT  ET  TOUJOURS 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


TRIPLE  CONCENTflRIEl 

EXTRACT 

vanIlla. 

DIPLOMA  AWARDED  BV 

THf  COUNCIL  OF  ARTS 
AND  MANUFACTURE: 
PREPflREO  8V 

Henri  Jonas  bCs 

MONTREAL 
m  NEW  YCRI^i 


1  oz. 


2  oz. 


Prix  par 
Grosse 

12  00 


22   80 


JONAS' 
ROYAL 

QUINTESSENCE 


Prix  par 
Grosse 


28  00 
30  00 
52  50 
92  50 


8  oz.  carre  92  50 


'AIMILl 


,,  Flavor  ^ 


SOLUBLE " 

Prix  par 
Grosse 

11  40 

21  00 

39  00 

69  00 


JONAS' 

TRIPLE 

CONCENTRE 


§3£"£^ 


rt.v-O  O.^O 
EXTRACT  OP 

VANILLA 

<°iCt  CBCAMSC 


'■'-''  /ttw.Ye°  + 


2  oz. 

4  oz. 

8  oz. 

16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

27  60 

48  00 

90  00 

174  00 


" ANCHOR " 

PUR 
CONCENTRE 


LONDON  " 


16  oz. 


Prix  par 
Grosse 

14  40 
25  80 
43  20 
86  40 


Prix  par 
Grosse 

1  oz.  "London"  7  80 

2  oz.  "        11  40 


Prix  par 
Grosse 


Essence 
Parisienne 


27  60 


Essence 
de  Cafe 


34  80 


"GOLDEN 

STAR  " 

Double  Force 


I 

THLGOLDEN  M 

EXTRACTS 

DOUBLE 
STRENGTH 

Prix  par 
Grosse  • 


2  oz. 

11  40 

4  oz. 

21  00 

8  oz. 

39  00 

16  oz. 

69  00 

ESSENCE  A  LA 

MESURE 

pour  les  confi- 

seurs 


Essence 
a  la  livre 


Ext. 

X 

XX 

XXX 

xxxx 

xxxxx 

xxxxxx 


25 
60 
00 
50 
00 
50 
00 


Essences  de  Jonas,  en  bouteilles,  Jarres,  Barillets  et  Barils  pour  Confiseurs,  Fabricants  de  Creme 
a  la  Glace,  Etc.,  Etc.  Prix  $8  a  $24  le  gallon,  suivant  qualite.  Qualites  Speciales  et  Prix 
Speciaux  par  Contrat. 

HENRI  JONAS  &  CIE 


FABRICANTS 
MAISON    FONDEE    EN    1870 


173  a  177  Rue  Saint-Paul  Quest 


MONTREAL 


En    ecnvant    aux    annonceum,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    8. v. p. 
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Les     Feves    cuites    au 

Four 

MARQUE    SIMCOE 

(a  la  sauce  aux  tomates) 


La  vente  de  la  Mar- 
que Simcoe  est  tres 
profitable.  Ne  laissez 
pas  diminuer  votre 
stock. 


11  y  a  dans  le  moment  une  bonne  demande 
pour  les  feves  cuites  au  four  de  la  Marque 
Simcoe.  C'est  un  mets  riche,  nourrissant  et 
delicieux,  chaud  ou  froid  —  pret  a  servir. 

La  qualite  des  feves  cuites  au  four  de  la 
Marque  Simcoe  permet  au  marchand  d'in- 
citer  un  nombre  de  plus  en  plus  considera- 
ble de  clients  a  en  acheter  une  caisse  a  la 
fois. 


Dominion   Canners   Limited 


HAMILTON 


CANADA 


En    tcrivant   aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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C'EST  LE  TEMPS  DE  COMMANDER  1 

Les  Aliments  marins  de  la 

MARQUE   BRUNSWICK  1 

Telephonez  a  notre  representant  vos  besoins  pour  le  commerce  de  l'au- 
tomne  et  de  l'hivr. 

Nous  pouvons  expedier  immediatement 

Le  poisson  qui  est  pris  est  excellent  et  nous  l'empaquetons  chaque  jour 
des  sa  sortie  des  ondes  froides  de  la    Baie  de  Fundy. 

Les  Aliments  marins  de  la  Marque  Brunswick  sont  de  vente  facile  dans 
toutes  les  parties  du  Canada.  lis  plaisent  a  vos  clients  et  vous  laissent  une 
bonne  marge  de  profits. 

Envoyez-nous    vos  commandes. 

CONNORS  BROS.,  LTD. 

Black's  Harbor,  N.  B.  I 


Feves  au  Lard 
de   CLARK 

a  la  sauce  aux  tomates,  Chili  ou  au  naturel  sont  aussi  populaires  que  jamais 

PUBLIC  CANADIEN 
FAITES  AU  CANADA 

par  des  Canadiens  et  combinant  la  plus  haute  qualite  au  meilleur  renom, 
elles  sont  de  beaucoup  celles  dont 

LA  VENTE  EST  LA  PLUS  FACILE 

Voyez  notre  liste  d'"autres  bonnes  choses." 

W.  Clark,  Limited  jam*.  MONTREAL 


En    ecrivant    aux   annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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sour  etre  certain  de  donner  satisfaction  a  votre  clientele  et 
•ous  assurer  des  ventes  repetees,  vendez  des  confitures  et  des 
jielees  d'une  purete  absolue  et  faites  des  meilleurs  ingredients, 
(jous  nos  produits  sont  faits  avec  des  fruits  choisis  avec  le  plus 
irand  soin  et  grace  a  notre  outillage  perfectionne  et  a  notre 
Irocede  moderne  de  refroidissements,  nous  leur  conservons  la 
itveur  particuliere  du  fruit  avec  lequel  ils  sont  faits. 
Jos  CONFITURES  et  nos  GELEES  deviennent  de  plus  en  plus 
ppulaires  non  seulement  dans  la  province  de  Quebec,  mais 
licore  dans  l'Ontario  et  dans  les  provinces  de  POuest.  Pour- 
bns-nous  donner  un  meilleur  argument  en  faveur  de  nos  pro- 
diits? 

Ibtre  ligne  comprend  egalement 

I       du  CATSUP,  du  SIROP  DE  TABLE, 

et  du  SIROP  DURABLE 

a>nt  la  qualite  et  la  purete  vont  de  pair  avec  nos  autres  pro- 
fits. 

flenez  en  stock  notre  ligne  complete.    Etalez-la  bien  a  la  vue 
*ns  votre  magasin  et  votre  commerce  de  ces  produits  devien- 
%  Tune  des  branches  les  plus  payantes  de  votre  commerce. 
*s  commandes  sont  remplies  rapidement  et  de  facon  a  vous 
nner  satisfaction  sous  tous  rapports. 

OLD  CITY  MANUFACTURING  CO.,  REG'D 

Quebec,  Que. 


En   Ccrlvant  aux  annonceur»,  mentlonnez  "La   Prix  Ceurant",  s.v. 


L 


48 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  28  novembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  48 


Nos  Balais  Assurent  des 
Ventes  Repetees    1 

Nos  balais  donnenr.  toujours  un  servi- 
ce et  une  duree  si  exceptionnels  que 
les  clients  reviennent  invariablement 
en  acheter,  tenement  ils  ont  ete  sa- 
tisfaits  de  ceux  que  vous  leur  aviez 
vendus.  La  chose  ne  doit  pas  etonner 
car  tous  nos  articles  -  sont  faits  du 
meilleur  ma'is  a  balais  au  monde. 

Notre  outillage  moder-ne  et  le  soin  que  nous  appportons  a  notre  fabrication  donnent  de  plus  a 
nos  produits  un  avantage  qui  saute  aux  yeux  de  tous  ceux  qui  les  voient. 

Pour  f aire  un  commerce  profitable  des  balais,  vous  ne  sauriez  f aire  mieux  que  de  tenir  en 
stock  notre  ligne  complete.  Outre  la  satisfaction  que  vous  donnerez  a  votre  clientele  vous  ferez 
des  ventes  repetees  qui  vous  laisseront  un  profit   substantiel. 

C'est  le  bon  temps  de  placer  votre  commande,  avant  la  hausse  presque  certaine  des  prix. 

Ecrivez  aujourd'hui  meme  a  la 

FABRIQUE  DE  BHLAIS  DE  GRANBY 


GRANBY,  Que. 


La  Le  La 

Qualite     Service    Demande 

Font  que  nos  lignes  de  Biscuits 
et  Bonbons  sont  d'une  valeur 
exceptionnelle  pour  tout  mar- 
chand  qui  les  tient  en  magasin. 

Essayez-nous  pour  votre  pro- 
chaine  commande. 

Demandez-nous  notre  plus  r6- 
cente  liste  qui  vous  donnera 
une  id6e  des  lignes  que  nous 
manufacturons. 

Nous  accueillerons  avec  plaisir 
vos  demandes  d'informations. 

The  Montreal   Biscuit 
Company 

Manufacturiers  de 
Biscuits   et   Confiseries 

Mon'real 


IpOUDRONII 

lifffiE&EMonoell 

Syrup  of  Tar  L 

J600UV6JW 

WWH*'  '     ''■•'"■'■■  '"ll  W 

*»«*«».  MSB..  *.  »■  v  j 

a.  «nA*»j 


Faites  un  Stalage  de 
ce  remede  dans 
votre  magasin.  II 
provoque  invariable- 
ment une  demande 
de  renseignements 
qui  fait  faire  des 
ventes. 


Le  temps  froid  veut  dire 
une  plus  grande  demande 

pour  un  remede  de  con- 
fiance  contre  r  h  u  m  e  s, 
grippe,  pneumonie,  etc 
Vous  ne  peuvez  recom- 
mander  un  remede  ayant 
un  meilleur  renom  pour 
ses  proprietes  curatives 
que  le 

Sirop  de  Goudron  et  a 

L'Huile  de  Foie  de  Mome 

de  Mathieu 

D'autres  6piciers  constatent  que 
cet  excellent  produit  se  veni 
tres  facilement  et  par  suite  fait 
faire  un  joli  chiffre  suppl^men 
taire  de  ventes.  Donnez  une 
commande    d'essai    aujourd'h1 


La  Cie  J.  L.  Mathieu 

Sherbrooke,  Que. 
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N'OUBLIEZ  PAS  CE  FAIT  EN 
DONNANT  VOTRE  COMMANDE 


-a  vente  des  Confitures  et  des  Marmelades  de  St.  Williams,  cet 
iver,  brisera  to  us  les  records  anterieurs. 

.a  rarete  du  sucre  et  son  prix  eleve  durant  la  saison  des  conf i- 
ures  ont  empeche  des  milliers  de  menageres  de  "  f  aire  leurs 

mfitures"  avec  l'inevitable  resultat  que  les    epiciers  seront  appeles  a  repondre  a  une 
smande  qui  depassera  celle  de  toutes  les    saisons  anterieures. 

y  a  toujours  une  grosse  demande  pour  ces  confitures  populaires.  Faites  entiere- 
jient  de  sucre  de  canne  pur  et  de  fruits  bien  murs  et  choisis  avec  so  in,  les  prod  u  its  St. 
'  illiams  sont  a  la  fois  delicieux  et  econom  iques. 

Prenez-les  en  stock  immediatement  et  donnez  votre  commande  en  consequence. 

os  clients  prefereront  les  produits  St.  Williams  une  fois  qu'ils  les  auront  essay es.    Ces 
oduits  assurent  des  ventes  repetees. 

St.  Williams  Fruit  Preservers 

Limited 

SIMCOE  ET  ST.  WILLIAMS,  ONT. 

Distributes  pap 


MAGLURE  &  LANGLEY 
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Volaille  Vivante,  Oeufs  Fral« 
Pondus  et  Plume 

Demandes  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHF.  BONSECOURS,  Montreal 

Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Deman<?.ez  les  prix  par  lettre. 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Press6 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287   rue   Adam,   MAISONNEUVE 


INVENTIONS 

§     Protegees  en  tous  pays 

Si  vous  avez  une  invention  a  developper 
et  a  proteger,  une  marque  de  commerce 
a  faire  enregistrer.  veuillez  commum- 
quer  avec  nous.  . 
Nous  nous  chargerons  de  iaire  pour 
vous  les  recherches  necesraires.  Nous 
vous  aiderons  de  nos  conseils  et  nous 
vous  donnerons  tous  les  renseigne- 
merits  Que  vous  desirez. 


PIGEON  &LYMBURNEB 

I  AUTREFOIS 

PIGEON,  PIGEON   A  J?AVI? 
[Edifice  "Power"  MONTREAL 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURER 
D'EAUX     GAZEUSES 

Specialites: 


Cldre   Champagne 
Cidre  de  Pof.me 
Eau  Minexa'.e 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 

35  rue  Frontenac,  ™l™ 


Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne  Kola 


HOTEL   VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE,  Proprietaire 

COTE    DU    PALAIS 

Plan 

Americain,   $3.00,  $3.50   et 

$4.00  par  jour. 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  8t  GUILLET 

NOTA1BES 

Argent  a  prefer,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TROTS-RIVIERES 


Les 

Farines    Preparers 

et 

I'Avoine    roulee    "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre   magasin. 

BRODIE  &   HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


Vendez  le 

TUE-MOUCHES 

de     J.     B.     CHOUINARD 

qui  detruit:  poux,  mites,  punaises,  coquerelles,  mouches, 
etc  Ne  renferme  pas  de  poison.  Se  vend  25c  la  boite 
ou  un  soufflet  rempli  de  poudre  pour  30c.  Les  condi- 
tions et  prix  que  nous  offrons  aux  marchands  leur  lais- 
sent  un  superbe  profit.  Echantillon  gratis  sur  demande. 
Adresser  toute  correspondance  a 

J.  B.  CHOUINARD,  Montmagny,   Que. 


VILLAGE    DU    CAP    DE    LA    MADELEINE 

PLACE  D'AFFAIRES  A  VENDRE 

Situee   au   centre  de     trois   moulins  a   papier  et  pres  de  1 

seche. 

Grosse  clientele. 

Gros  chiffres  d'affaires. 

Grand    magasin    et    residence    privee. 

Superbe   occasion    pour  un   acheteur  immediat. 

Conditions  faclles  de  paiements.  ,     faciles. 

Une  partie  comptant  et  le  reste  par  versements  faciles. 


cale 


Ecrire  au 


NOTAIRE  L.   P.  MERCIER, 

25    rue    St-Alexandre,    TROIS-RIVIERES. 


Agence  demandee 

Pour  Quebec  et  district.    S'adresser 

"LE  PRIX  COURANT " 

80  rue  Saint-Denis,  MONTREAL. 


_En_iarlyant_aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",   t.v.p. 


)1  XXXII  — No  48 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  28  novembre  1919 


51 


Marque  de  fabrique 


enregistree 


LE  PROFIT  SUPPLEMENTAIRE  DU  DETAILLANT 

Si  vous  achetez  le  tabac  Macdonald  dans  la  boite  de  10 
lbs  cachetee,  vous  y  gagnez  a  la  longue,  vu  que  vous 
faites  un  profit  additionnel  de  60c  a  80c  sur  chaque 
boite. 


TABAC  EN  PALETTES  DE  MACDONALD 


A   fumer 


BRIER, 
INDEX 
BRITISH   CONSOLS. 


Nouvelle-Ecosse— 1  'j  ke    i  Iros.,    Halifax. 
\oii\  ■cmii-  I  !i  unsu  irk     Stln  ill  il<  I   iV-    Beer,   St.   John. 
Kingston-   D.    Stewart    Robertson    &    Sons. 
Ottawa— 1).    Stewart    Robertson    &    Sons. 
JToronto — 1  >.   Stewarl    Robertson  &   Sons. 


A  chiquer 

PRINCE   OF   WALES, 

CROWN, 

BLACK   ROD,    (Torquettes), 

napoleon. 


Agents  des  ventes: 


Hamilton — Alfred   Powis  &  Son. 
London — 1>.   C.   Hannah. 

toba   el    Nord-Ouest — The    \v.    T..    Mackenzie   &   Co.,   Ltd. 

Winnipeg. 

Colombie-Anglaise — George  A.   Stone,   Vancouver, 
Quebec     11.  C.  Fortier,  Monti 


W.   C.   MACDONALD   REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 
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Une  Ligne  Valant  la 

Peine  d'etre  Tenue 


Voici  une  ligne  qui  donne  de  veritables  profits.  Tous 
les  marchands  tiennent  a  faire  des  ventes  rapides,  a  re- 
cevoir  des  commandes  repetees  souvent  et  a  faire  de 
bons  profits.  Tous  ces  avantages  sont  assures  au  mar- 
chand  qui  tient  en  magasin  une  ligne  complete  de  nos 
polis. 

LA  LISTE  COMPREND  TOUS  CES  NETTOYEURS 
BIEN  CONNUS:  POUR  LA  MAISON  —  Poli  Ideal  a 
argenterie,  Poli  a  metal  Klondyke,  cirages  a  chaussu- 
res  Gold  Leaf  et  Staon,  nettoyeur  de  cuisine  Bonnie 
Bright  et  poli  a  meubles  Renuall. 

POUR  L'AUTOMOBILE.  —  Preparation  Kleanall  pour 
la  carrosserie,  Preparation  Renuall  pour  la  capote  et 
cire   a  automobile. 

Demandez-les  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez  di- 
rectement  pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES,  Limited. 

Successeurs  de  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  Canada. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  <-_>  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 

Manufacturers  de  )a  Poudre  a  Pate 

COOK'S  FAVORITE 


■T 


!«! 


% 


COULE 
BIEN  — 


SIFTO 

C'est   le   meilleur   pour   la  table. 

Voici  deux  marques  satisfaisantes  de  sel 
—  satisfaisantes  en  ventes  —  satisfaisan- 
tes  en    resultats   pour   le   consommateur. 
L'annonce    frappante    et    regulcsre    dans 
les  grands  journaux  les  met  en  vedette. 
Voici    deux    sels    "vainqueurs"    que    vous 
I^V        ne    pouvez    vous    permettre    de    negliger. 
I  ^X.  Prenez-les  en  stock. 


LE 
CENTURY 

le   meilleur  pour 
usage   general. 


!■■ 


Si  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournlr,  nous  vous 
prions  de  nous  ecrire,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
listes  de   prix  et  informations  detaillees. 

DOMINION  SALT  CO.,  Limited,  SARNIA,  Can. 

Manufacturiers  et   Expediteurs 


II  faut  distinguer  les 
Allumettes  et  les 
Allumettes  d'Eddy 

Lesquelles    vendez-vous? 

II  y  a  tout  autant  de  difference  entre  les  allumettes  qu'il 

y  en  a  entre  les  gens. 

On  peut  toujours  compter  sur  quelques-uns. 

On  ne  peut  jamais  se  fier  sur  d'autres. 

Les  allumette  d'Eddy  sont  comme  de  vieux  amis: 

Elles  ne  vous  d^sappointent  jamais.  (Le  marchand  non 

plus  ne  regoit  jamais  de  plainte  a  leur  sujet). 

70,000,000  de  ces  allumettes  sortent  de  notre  fabrique 

tous  les  jours  pour  tout  mettre  en  activite  dans  le  pays. 

Un  Scoulement  rapide  de  stock,  voila  ce  que  chen-lie 

loujours  le  marchand  et  avec  les  Allumettes  d'Eddy  la 

chose  devient  tres  facile. 

Connues  d'un  oc£an  a  l'autre,  elles  se  vendent  toutes 

seules. 

Vous  y  gagneriez  a  envoyer  votre  commande  aujour- 

d'hui.  _   J  ._j.J 

THE  E.  B.  EDDY 

Co.,  limited. 

HULL,    CANADA. 
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ETTE  ETIQUETTE  ¥EUI  DIKE  UN  PROFIT  POUR  VOUS 


Placez  votre  capital  dans  des  marchandises  qui  se  vendent 
facilement  et  continuellement.  Prenez  en  stock  des  mar- 
ques reconnues  nour  leur  qualite  et  leur  cote  recommanda- 
b'e  —  des  marques  qui  assurent  des  ventes  repetees. 


! 


s  produits  alimentaires  portant  1'etiquette  Ovale  Armour  sont  des  produits  reconnus 
jnes  de  confiance,  et  il  y  a  un  produit  Armour  pour  repondre  aux  besoins  de  vos 
ents  les  plus  difSciles.  Les  produits  de  la   qualite  Armour  se  vendent  rapidement. 

itiquette  Ovale  d'Armour  resout  le  probleme  de  1'achat  —  pour  vous  et  pour  vos 
ents. 

succursale  Armour  la  plus  rapprochee  d     :'  82  voug  vous  fournira  tous  les  renseigne- 


nts  que  voug  pourriez  desirer  sur  toute  n 
payante. 


rue.  La  vcnte  des  produits  Armour 


ARMOURM  COMPANY 


Bureaux    generaux    et    usine   a 
Hamilton,  Ontario. 


Maisons-succursales: 
Toronto.  Montreal, 

Sydney,  N.-E.  St.  John,  N.-B. 


*ensez  a  Votre  Salle  a  l'Huile 


Jngez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
niuler  de  la  gazoline  et  de  1'huile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
1'emploi  d'un  equipement  moderne. 
aque  vente  que  vous  faites  vous  donne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
i  vont-ils  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  Thuile  ren- 
see  ou  perdue  par  le  coulage,  l'evaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
itnanutention? 

UNE   POMPE 


POUR  L'EMMAGASINAGE  DE  L'HUILE 
mettra  votre  commerce  d'huile  sur  une  base  pro- 
fitable. Elle  est  a  I'epreuve  du  coulage  et  de 
^evaporation;  elle  est  precise,  commode,  absolu- 
ment  propre,  jolie  et  elle  sauve  beaucoup  de 
temps.  Elle  vous  permettra  de  vendre  plus 
d'huile  avec  moins  de  travail.  Pas  de  perte  d'au- 
cune    sorte.      Pas   d'odeur. 

Permettez-nous  de  vous  envoyer  notre   litterature 
prouvant  nos  dires. 

S.  F.  BOWSER  COMPANY,  LTD* 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 

Bureaux  de   ventes  dans   tous   les  centres. 
Representants  partout. 


Fig.  241.    Pom- 

pe    a     gazoline 

"Sentinelle 

Rouge". 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


Mercredi   soir,   le  26  novembre  1919. 

Le  marche  des  pores  est  plus  facile 
et  cela  s'applique  aux  animaux  vi- 
vants  et  abattus.  D'une  facon  gene- 
rale,  il  en  est  resulte  des  declins  sur 
les  prix  des  jambons,  du  bacon,  du 
pore  en  baril,  etc.  Le  saindoux  et  la 
graisse  vegetale  ont  ggalement  bais- 
se. Les  divers  morceaux  de  choix 
ont  subi  une  revision  de  prix,  dont 
plusieurs  ont  baisse.  Le  marche  du 
beurre  est  tres  fort,  mais  il  n'y  a  pas 
de  changement  a  noter.  Les  oeufs  se 
sont  maintenus  tres  fermes,  mais 
sans  changement.  Les  oeufs  stricte- 
ment  frais  sont  difficiles  a  trouver  en 
quantites  necessaires.  Les  ventes  de 
volailles  sont  actives  de  meme  que 
celles  du  poisson  avec  des  approvi- 
sionnements  suffisants  pour  repondre 
aux  besoins  du  commerce  et  seuls  de 
petits  changements  insignifiants  ont 
ete  faits.  Le  commerce  est  tres  satis- 
faisant.  Les  maisons  de  salaison, 
dit-on,  disposent  de  quantites  conside- 
rables de  produits  du  pore  aux  ache- 
teurs  a  I'exterieur,  y  obtenant  des 
prix  plus  eleves  pour  ce  qu'ils  ont  a 
vendre. 

LES    MEILLEURS    PORCS    VIVANTS 

A    $17.00;    LES    MORCEAUX    DE 

CHOIX    DE    VIANDE    FRAI- 

CHE    BAISSENT 

Viandes  fratches  —  Le  marche  des 
pores  a  energistre  certains  petits 
changements  au  cours  de  la  semaine. 
Les  pores  abattus  a  la  campagne  sont 
cotes  a  $22  le  quintal.  Les  divers 
morceaux  de  choix  de  pore  et  de 
boeuf  ont  baisse,  bien  que  les  prix  du 
pores  a  enregistre  certains  petits 
en  demande  active.  Les  stocks  sont 
suffisants  pour  repondre  aux  besoins 
immediats.  En  general,  ces  approvi- 
sionnements  sont  de  bonne  qualite. 
Nous  cotons: 


Pores   vivants    

17.00 

17.25 

Pores   pr6par6s — 

Tucs  aux  abattoirs,  petits 

65-90  lbs 

24.50 

25.00 

Truies    (pesantes)     .     .     . 

21.00 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore  (trimm6)    . 

0.3H 

Longes    (trimm6es)    .    .    . 

0.36 

Longes  (non  trimmers)   . 

0.32 

Epaules   (trimmers)   .    .    . 

0.25 

Saucisse  de  pore  (pure)   . 

0.24 

Saucisse  de  ferme  .   .    .    . 

0.18 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derriere    .     .     . 

0.23 

0.25 

Quartiers  devant   .    .    .    . 

0.14 

0.15 

0.25 

Chucks   

0.14 

0.18 

(Vaches)— 

Quartiers  derriere    .     . 

0.18 

0.20 

Quartiers  devant   .    .    . 

0.11 

0.13 

Longes    

0.27 

Cotes 

0.22 

Chucks    

0.11 

Hanches   

0.17 

Veaux  (suivant  quality)   . 

0.22 

0.28 

Agneaux,    50-80    lbs     (en 

0.22 

0.23 

Mouton,    45-50    lbs    No    1      ....     0.18 

LES  JAMBONS   FUMES;    LE   BACON 

ET    LES    VIANDES    EN    BARILS 

BAISSENT 

Viandes  preparees  —  Un  commerce 
actif  a  ete  fait  sur  les  diverses  va- 
rites  de  bacon  et  il  y  a  eu  au  cours 
de  la  semaine  un  certain  affaiblisse- 
ment  dont  le  resultat  a  ete  des  de- 
clins sur  la  plupart  des  varietes.  Les 
jambons  aussi  ont  ete  plus  faciles, 
et  il  y  a  une  demande  moins  consi- 
derable que  jamais  auparavant.  Le 
pore  en  barils  est  plus  facile  avec  un 
declin    pour   le    pore  "heavy   mess". 

Nous  cotons: 


Viandes  pr6par6es- 

Jambons: 

Medium,  fum6s,  la 

lb— 

(Poids)   12-14  lbs    . 

0.36 

14-20 

0.35 

20-25 

0.33i 

Plus  de  35  lbs    .    . 

0  29 

0.30 

Bacon — 

Dejeuner,   la   lb.    (suivant 

quality) 

0  35 

0.50 

Windsor   . 

0  45 

0.49 

Cottage  rolls  .... 

0.32i 

Jambon  Picnic   .    . 

0.29 

Pore  en  baril — 

Canadian    short    cut 

(lb.) 

morceaux  30-40   . 

54.00 

Dos,  clear  fat  (bbl.) 

mor- 

ceaux  40-50   .    .    . 

56.00 

Pore,  lourd   (baril) 

42.00 

Boeuf  (plate)    .    .    . 

32.00 

Boeuf,    (mess)    .    . 

29.00 

Pore   engraisse'  aux 

feves 

48.00 

LES      JAMBONS      CUITS    .  ET      LES 
LANGUES   DE   PORC   BAISSENT 

Viandes  cuites  —  Le  marche  des 
jambons  cuits  est  plus  facile,  etant 
cotes  a  50(/2c  la  lb.  La  langue  de 
pore  a  baisse  egalement,  son  prix  ici 
etant  de  40c  la  lb.  pour  la  variete  en 
gelee.  Le  commerce  a  ete  stable  et 
les  stocks  sont  suffisants  pour  repon- 
pre  a  la  demande. 

Nous   cotons: 

Tete  en  fromage 0.14  0.15 

Langue  de  boeuf  en  gel6e,  choix  0.59 

Langue  de  pore  en  gel^e   .    .    .  0.40 

Jambon  et  langue,  la  lb.    .    .    .  0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  rotis 0.49 

Jambons,  cuits 0.50} 


Epaules,  roties 

Epaules,    bouillies i 

Pat<§s  de  pore   (douz.)    .    . 

Boudin,  la  lb 

Mince  meat,  la  lb 0.15    0.1 

LES    PRIX    DE    LA    GRAISSE   VEG 
TABLE  ONT  BAISSE 

Graisse    vegetale    —    Les   prix  so 
plus  bas  que  ceux  de  la  semaine  de 

niere,  les  reductions  etant  d'enviro 
un  centin  sur  toute  la  ligne.  Cett 
baisse  est  arrivee  a  la  suite  de  I'affai- 
blissement  des  marches  du  saindoux. 
Les  stock  ont  parfaitement  repondu 
aux  demandes. 
Nous   cotons: 

Saindoux,  pur — 
Tierces,   400  lbs,  la  lb.    .     0.28 

Tinettes,  50  lbs 0.28*  0 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.  .   .   . 
Morceaux  de  1  lb.,  la  lb.    0.30    0.1 

LES      PRIX    DU      SAINDOUX 
SENT;      LES     APPROVISIONNE- 
MENTS   SONT   CONSIDERA- 
BLES 

Saindoux  —  Des  prix  reduits  son 
en  vigueur  pour  le  saindoux  pur  ei 
le  marche  a  baisse  de  1/2c  a  2c.  0" 
attribue  cette  baisse  a  I'accumulatior 
des  stocks  et  a  la  vive  concurrent 
qui  existe  actuellement.  II  est  auss 
evident  que  I'ordonnance  du  nouvea 
Bureau  du  Commerce  a  contribue  i 
rendre  le  ton  plus  facile,  bien  qu'ui 
marchand  de  gros  ait  declare  que  le 
stocks  sont  expedies  sur  les  marchi 
des  Etats-Unis,  ou  des  prix  plus  el«, 
ves  peuvent  etre  obtenus.  La  demar 
de   locale  est  encore  active. 

Nous  cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .  .  0.29    0.29 

Tinettes,   50  lbs.  la  lb.  .  0.2!' 

Seaux,   20   lbs.  la  lb.    .  .  0.26J  0.39 

Morceaux,  1  lb,  la  lb,   .  .  0.30*  0.31 

LA     MARGARINE     SE     VEND    BIE 
ET   ELLE    EST  SUR    UNE  BASE 
STABLE 

Margarine  —  Un  commerce  stab 
a  ete  fait.  La  temperature  plus  f« 
de  aura  pour  effet  de  developpf 
commerce  et  avec  le  beurre  cher, 
n'y  a  pas  le  moindre  doute  que  •' 
prix  deviendront  plus  faciles,  b 
qu'aucun  affermissement  n'ait  enco 
ete   enregistre. 

Margarine — 
En    morceaux.   suivant  la 

quality   la  lb 0.36    0,< 

En     tinettes,     suivant    la 

qualite.    la   lb 0.31    «■- 
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re  —  En  sympathie  avec  Ie 
i  de   New-York  qui  a  enregistre 

une   hausse   de    J/^   a    1c    la    lb. 

meilleur  cremerie,    Ie   ton    du 

ici    continue    d'etre    fort    par 

le    la    demande    continuelle    et 

es   affaires    ont    ete    faites    sur 

;he  local  et  pour  I'envoi  a  I'ex- 


urise" 
lleur 
lleur  de  fi 


....      0.6G 
0.65^  0  652 
....     0.54 


EUFS    STRICTEMENT    FRAIS 
SONT    RARES 

—   II   devient  de  plus  en  plus 

de   se   procurer   chez    les    pro- 

des  stocks  suffisants  d'oeufs 

Bien    qu'ils   soient  cotes    nomi- 

it  a   72-73c,   il   est   presque    im- 

de     remplir    les    commandes. 

fs  de  choix  se  vendent  bien  et 

nde  se  maintient  merveilleuse- 

en  de   semaine  en  semaine. 


trictemenl   frais 


0.85 
0.65 
0.58 


0.50 


=tCHE    DES   VOLAILLES    EST 
FERME 

les   —    Le      seul      changement 

it  sur  le   marche   des  volailles 

is  a  ete  un  ton  plus  fort  pour 

et    les   prix  ont   monte   de   3c 

b.  par  suite  de  ('augmentation 

mande  et  des  petits  stocks  qui 

Les    lots    parmi    lesquels    le 

luvait  se  faire  se  sont  vendus 

28c  la  lb.     Les  marches  des 

gnes  est  ferme  avec  des  arri- 

ffisants  pour  repondre  a  tous 

ns   et    il    se  fait  un   bon   com- 

Le    marche    des    volailles    vi- 

st  actif  sans   changement  de 

efois. 

:otons    les    prix   suivants: 


En  vie  Prepares 

32c  a  35c  40c  a  44c 

21c  a  26c  20c  a  28c 

18c  a  20c  25c  a  28c 


\TATES       SANS       CHANGE- 
r;    ELLES   POURRAIENT 
MONTER 

—   La      demande      continue 

nnc  pour  les  patates  de  tou- 

urces  et  comme   il   n'y  a  pas 

tation   dans   les   arrivages,   le 

•rend    vite    toutes    les    offres 

:  faites.    II  n'y  a  pas  de  chan- 

ane  les  prix,  mais  le  ton  est 

■jne  avance    peut   se   produire 

Pavenir   tres    rapproche.       Le 

'jj    est    actif    avec    des    ventes 

»  e    char   de    patates    blanches 

$180    le   sac    de   90    lbs   ex- 


track,    et    en    gros    a   $2    le    sac   de    90 
lbs  ex-magasin. 

LE    POISSON    EN    ABONDANCE    ET 

L'ON    S'ATTEND    A    UNE    GROS- 

SE   DEMANDE 

Poisson  —  Beaucoup  de  poisson  est 
demande  actuellement  par  le  com- 
merce et  I'on  a  hate  de  savoir  le  re- 
sultat  de  la  fete  nationale  du  poisson. 
Le  commerce  des  huttres  s'ameliore 
et  les  commandes  augmentent  de  jour 
en  jour.  Les  poisons  geles  et  sales 
seront  bientot  en  plus  grande  deman- 
de. 

Nous   cotons: 

Poisson  frais 


Carpe,   la  lb 

0.11 

0.12 

Dore" 

0.20 

Anguilles,  la  lb 

0.12 

'heads  (pr6parges)    .   . 

0.13 

Gaspereaux,  cbacun  .   .   . 

0.08 

Haddies 

0.12 

0.13 

de  baddies  

Haddock   

0.07; 

0.08i 



0.24 

n  23 

ii   '  i 

0.10 

0.12 

ue   pour  le  marche"    . 

0.06' 

0.07.1 

Carrclets 

0.08 

0.10 

0.35 

0.40 

Homards  vivants  .... 

0.35 

t  brochet  (pike),  la  lb. 

0.13 

Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge   

0.25 

0.26 

Saumon  rle  Gaspe"    .... 

0.28 

0.30 

Truite  des  Lacs 

0.20 

0.14 

0.15 

Poisson   blanc 

0.17 

II    IN 

Truite  de  russeaux   .    .    . 

0.38 

0.40 

Poisson  fume 

Haddies,   BXs.   la   lb.    .    . 

0.12 

0.13 

0.18 

Bloaters,  la  bofte  .... 

2.00 

Kippers  

2.25 

Poisson   gele 

Gaspereaux,  la  lb 

0.06.' 

0.07 

Fle"tan,   gros  et  petit    .    . 

0.19 

0.20 

F16tan,  de  1'Ouesl    .... 

0.20 

0.21 

Platan,  moyen 

0.21 

0.22 

Haddock    

0.06J 

0.07 

Maquereau 

0.13 

1  )(»!•('' 

0.14 
O.OS 

0  15 

Morue  en   tranches    .    .    . 

0.08A 

Saumon   de   Gaspe,   la   lb. 

0.24 

0.25 

Poisson  sale 

Morue — 

Morue,  gros  bat  il.  200  lbs 

21.00 

Morue,  No  1,  medium,  brl 

de  200  lbs   

20.00 

Morue  No  2,  brl  de  30  lbs 

1S.00 

Pollock  No  1,  brl  de   200 

lbs 

15.00 

Morue,   sans   aretes    (boi- 

tes de  80  lbs).  la  lb.   . 

0.20 

Morue,   sans   aretes,    (car- 

tons de  24  lbs),  la  lb.  . 

0.20 

Morue   (Ivory),  morceaux 

2   His.   bottes   de   20 

lbs 

0.18 

Morue,     sans     aretes     (2 

lbs) 

0.23 

Morue.  en   filaments    (bol- 

de  12  lbs)    .... 

2.40 

2.50 

Morue    sechee.    baril    de 

100  lbs   

13.00 

Poisson  fume 

Haddies,  BXs,  la  lb.    .    .    . 

0.12 

0.13 

CIS 

boite    . 

2.00 

Kippers    

2.25 

L'EPICERIE 


II  y  a  eu  au  cours  de  la  semaine 
un  mouvement  tres  stable  des  arti- 
cles d'epicerie  aux  acheteurs  gene- 
raux  et  le  seul  inconvenient  que  I'on 
a  eprouve  ca  ete  de  ne  pas  se  procu- 
rer tout  ce  dont  on  avait  besoin.  Les 
prix  ont  monte  sur  quelques  lignes, 
taidis    qu'ils    cnt    baisse    sur    d'autres 

UN     PEU     D'AMELIORATION      DANS 
LES    LIVRAISONS    DU    SUCRE 

Sucre  —  La  plus  petite  ameliora- 
tion est  accueillie  avec  plaisir  dans 
le  moment  en  ce  qui  concerne  les  ap- 
provisionnements.  Les  raffineries  St. 
Lawrence  ont  de  nouveau  repris 
leurs  operations  pendant  que  les  raf- 
fineries de  Montreal  et  d'Halifax  con- 
tinuent  a  fondre.  Le  commerce  re- 
coit  une  assez  bonne  quantite  et  I'on 
peut  dire  que  tous  en  recoivent.  Les 
tendances  portent  vers  I'affermisse- 
ment,  mais  les  cotations  restent  sans 
changement. 

Nous  cotons: 


Les  100 
Atlantic,  extra  granule"  .  .  .  . 
Acadia,  extra  granule"  .  .  .  . 
St.  Lawrence,  extra  granule"  .  . 
Canada,  extra  granule"  .  .  .  . 
I)  niinion  crista!  granule"  .  .  . 
Glace",  barils 

Clare,    (boites    de    25   liv.)     .     .     . 

Glace,   (boites  de  50  liv.)    .    .    . 

Glace,  i  Uvre 

Jaune  No  1   

2    or 10.25 

3 10.15 

i 


Jaune  No 

Jaune  No 

Jaune   No 

En  poudre,  barils   .... 

En  poudre,  50s 

En  poudre,  25s 

Cubes  el   dec.  100  lbs    .    . 

Cubes,  boites  de  50  lbs   . 

Cubes,  boites  de  25  lbs    . 

Cubes,  paq.  de  2  lbs  .   .   . 

En  morceaux  Pan's,  barils 

En  morceaux  100  lbs   .    .    . 

En  morceaux  boites    50    lbs 

En  morceaux  boites    25 

En  morceaux  cartons    5 

En  morceaux  carlo: 

Crystal  Diamond,  barils 
"  boites  100 
"  bettes  50 
"  boites      25 

Demerara,  pale,  la  lb.   . 


lbs 
lbs 

lbs 


lbs 

lbs 
His 


livres 

11.25 

11.25 

11.25 

11.25 

11.25 

11.45 

11.85 

11.65 

12.80 

10.85 

10.75 

10.65 

10.55 

11.35 

11.55 

1  1  7.", 

11.85 

11.95 

12.15 

13.25 

n:85 

11.95 
12.05 
12.26 

13.00 
13.25 

11.85 
11.95 

12.05 

12. 2.^ 

0.10 


PEU  DE  VENTES  POUR  L'EXPOR- 

TATION;   LES  CONSERVES 

SONT  STABLES 

Conserves  —  Le  marche  est  stable 
et  sans  changements  notables.  Tres 
peu  d'importation  a  ete  fait  derniere- 
ment,  et  il  y  a  juste  un  bon  mouve- 
ment vers  le  commerce  domestique. 
La  livraison  des  commandes  inscrites 
a  ete  forte  au  commerce,  et  les  mar- 
chands,  dit-on,  ont  accepte  avec  plai- 
sir leurs  stocks  complets.  Aux  Etats- 
Unis  un  peu  de  faiblesse  a  caracterise 
certaines  lignes,  mais  aucune  reduc- 
tion definie  n'a  ete  faite.  Les  sardines 
de  Norveae  ont  baisse. 
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CONSERVES  DE   FPJITS 

Nous    cotons: 

Pommes,   2%s.  doz.    .    .    .     1.40  1.65 

Pjinmes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz 5.25 

Blueberries,  2s 2.25  2.40 

uioseilies,  noires,  2s.  doz.  .   .    .  4.65 

gallon,  doz 16.00 

Cerises        rouges,       sans 
noyau,    sirop    epais,    la 

douz 4.50  4.75 

Cerises     blanches,     sans 

ncyau 4.50  4.75 

Cooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,    2s    (seaux)      ....  2.75 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 3.00  3.75 

Peehes,  2%   (sirop  clair)    .   4.00  4.75 

Poires,  2s 4.25  4.75 

Poires,  2y2s 5.25  5.40 

Poires,  2s    (sirop    clair)     1.90 

Minanas  (gratte  et  tranche)  2s.  3.60 

Boites    plates,    1   lb.,   douz.    .  1.90 

Boites  rondes,   2  lbs,  douz.    .  2.30 

Boites,  2V2s 4.00  4.50 

Pruneaux    Lombardie    .     .   2.00  2.20 
Prunes,   Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.4;') 

Peines-Claudes      (sirop 

clair)  2s 2.00 

Kramboises.  2s 4.70 

Kramboises,  21/2s 

Praises,  2s 4.65 


LEGUMES 

Asperges   (americaines  ver- 

tes),  doz.  2y2s 4.50 

<\sperges  importees,  2y2s..  4.85 
Asperges    (pointes)    cana- 

diennes 5  50 

Feves,   Golden   Wax    .     .    .    1.85 

Feves,  Refugee 2.00 

Bled  Inde    (2s) 1.65 

Betteraves,  2  lbs  ...  .  1.00 
Cardites  (iranchees),  2s.  .  1.45 
Ble-d'Inde   (en  epis)   gal.    .   7.00 

Kp'nards,   3s 

Epinards,   Can.    (2s) 

Epinards  Californie.  2s   .    .   3.15 

Tomates,  Is 0.95 

TV  mates,  2s 

Tomates,  2y2s 1.85 

Tomates,    3s 

Tomates,  gallons 6.00 

('itrouille,    2%S.    (douz.)     

Citrouille,  gallon   (douz.)    

P  is.  standards 1.85 

Pois,  early  June    ....     1.92* 

Puis,  tros   fins.  20  oz 

Pois.  2s.,  20  oz 

Pommes     de     terre.     Can.     su- 

cr^es,  boites  2  liv 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a. 

vin)  gall 


4.85 
5.25 

6.00 

2.00 

2.10 

1.70 

1.25 

1.75 

7.50 

2.85 

1.80 

3.50 

100 

1.50 

1.9,0 

2.15 

7.02*. 

1.10 

3.25 

1.90 

1.97* 

300 

157J 

2.75 

1.35 


POISSON 


Saumon: 


Chum's,  boites  de  1  lb., 
linutes 

Chums,  boites  de  %s. 
plates 

Fvirkeye,  48,  Is  douz.    .    . 

Sockeye,   96,    y2s   douz.    . 

Boiles  hautes  de  1  lb. 
caisses   de  4  dz.,  la  dz. 

P'nks,    1   lb.,   plates    .    .    . 

P'nks.  1  lb  .  hautes    .    .    . 

Pinks.  y2  lb.,  douz 

Pale.  1    lb.,   douz 

Pinks,   y>   lb.,  douz.    .    .    . 

Cohoes,  1  lb.,  hautes    .     . 

C<  hoes.  1   lb.,  hautes    .    . 

Cohoes,  y2  lb.,  plates    .    . 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes 

P"<1  Springs.  y2  lb 

White  Springs  (Is)    .    .    . 


.00 


4.00 


2.00 

1.20 
4.75 
2.50 

4.30 

2.25 

2.60 

1.37* 

2  37* 

1.50 

3.50 

3.75 

1.90 

4.60 

4.00 

2.40 


Saumon      Gaspe,     marque 

Niobe  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.25     4.50 

Pilchards.  1  lb.,  hautes  .  1.90  2.00 
Steak    de    baleine,    1   lb., 

plates 1.90 

Hareng,     importe,     sauce 

aux  tomates 3.25 

Hareng,  kippered  ....  2.85  2.90 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs  (sauce  aux  to- 
mates) douz 1.85 

Haddies    (lunch),  y2  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4   dz. 

a  la  caisse)  douz.  .  .  2.25  2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norvegiennes,  la 

caisse  de  100  (y4s)  .  .  24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la.     qualite),      la 

caisse 6.25  17  50 

Sardines  franchises  .  .  .  32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japo- 

naise.  douz 6.50 

Clams    (riviere),   1   lb.,  la 

douz 1.90 

LES    POIS    CASSES    PLUS     CHERS; 
LES  FEVES  SE  VENDENT  BIEN 

Feves,  pois  —  On  rapporte  un  com- 
merce stable  pour  les  feves,  les  meil- 
leures  varietes  etant  accueillies  avec 
faveur.  Les  stocks  sont  suffisants 
pour  repondre  aux  besoins.  Les  pois 
casses  ont  monte  a  $3  00  le  boisseau 
chez   certains   marchands. 

Nous  cotons: — 

Feves    canadiennes,    triees 

a  la  main,  le  boisseau   .   5.40  5.75 

Colombie-Anglaise 5.00 

Feves  brunes 3.50  4.00 

Japonaise 5  25 

Yellow  Eyes 5.50 

Lima,  la  livre 0.10  0.12 

Kidney 6.00  6.50 

Pois    blancs,    a.    soupe,    le 

boisseau 4.00 

Pois  split,  nouvelle  recolte 

(98   livres) 7.00  7.25 

LES     PRIX     DES     NOIX     SE     MAIN- 

TIENNENT;    D'AUTRES  APPRO- 

VISIONNEMENTS  ATTEN- 

DUS    BIENTOT 

Noix  —  La  tendance  porte  vers 
I'affermissement  sur  la  plupart  des 
lignes  de  noix  et  bien  qu'il  n'y  ait  pas 
eu  de  changement  sur  ce  marche,  Ton 
s'attend  a  ce  que  les  livraisons  au 
commerce  soient  considerables,  avec 
I'approche  de  la  sarson  des  fetes  et 
un  commerce  de  saison  plus  conside- 
rable que  d'habitude.  Les  consigna- 
tions qui  avaient  ete  detenues  a 
New-York  en  attendant  le  reglement 
de  la  greve  des  debardeurs  seront  de- 
chargees  et  livrees  a  leurs  divers  con- 
signataires. 

Nous  cotons: 

Amandes  Tarragone,  la  lb.  0.28  0.30 
Amandes   (ecalees)     0.62 


Amandes    (Jordan) q; 

Noix  du  Bresil,  (nouvelles)   ..J 
Noix  du  Bresil    (med.)    .    .  0.15   0.1 
Chataignes      (canadiennes)    . 
Avelines   (Sicile),  la  lb.  .  .  0.28   OS! 
Avelines   Bare-clone    .... 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10   0 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 

Feanuts    (roties)    — 

Jumbo 0.23   0 

Fancy 0.15 

Extras 0.12 

Salees  espagnoles,  la  lb.   .  0.29   0 
Ecalees    No    1,    Espagnoles  0.25   0 

Ecalees  No  1 0.16}  0 

Ecalees   No   2 

Peanuts    (salees)   — 

Fancy  entieres.  la  lb fi 

Fancy  cassees,  la  lb 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32 

Pecans,      Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21 

Tecans.  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo   .    . 

Noix   (Grenoble) 0.29   II 

Noix     (Nouvelles    de     Na- 
ples)      0.23  0 

Noix   (ecalees) 

Noix   (espagnoles)    ....  0.30  0 

LES       FRUITS       SECS       ARRIVE 
LENTEMENT;     LE     MARCHE 
EST     FERME 

Fruits  sees  —  Bien  que  certain; 
rivages   aient  ete  enregistres,  le  ■  - 
vement  des  fruits  semble  peu  con  • 
rable   pour   plusieurs    items.    Cela  I 
probablement   du    a    une  certaine 
gestion,    et    un    imoortateur  I'atti 
a    la    rarete   des   wagons  a  march  i 
ses.  On  dit  que  les  enquetes  faites, 
Etats-Unis    relativement   a   la  fix 
des    prix    pour    les    divers   fruits 
peut    avoir    pour   effet   de   modifi  a 
base,     mais,     naturellement,    per;  N 
ne  sait  si  cela     amenera  la  redu" 
des    cotations.       II    y   a    une  den" 
toute  prete  pour  les  stocks  I  m 
qu'ils   arrivent,    et   dans  quelquei* 
e'est    une    indication   que   les  pr>  I 
viendront  plus  faciles. 

Nous  cotons: 

Abricots — 

Slabs i 

Fancy •■ 

Pommes  (evaporees)   ...  0, 

Peches  (fancy)    

Faced ° 

Choix 0. 

Grand  choix " 

12  onces  par  paquet   .    .    •  O.H 

Poires 

Pelures  (anciennes)  — 

Lemon 

Orange J 

Citron 0.62 

Raisins — 
En   vrnc,  bottes  de  25  lhs, 

la  lb 018,! 

Muscatels,    2    couronnes    . 
Muscatels,  loose,  3  couron- 
nes, la  lb 

Muscatels,    1    couronne,  la 

lb 

Epepine  de  choix.  12  onces 
Epepine  fancy,  paquets  de 
16  onces   
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Bpine  de  choix,  paquets 

e  15  onces   ......  0.16 

is  pepins,  paquet  de  11 

nces 0.13J 

is  pepins,  paquet  de  15 

nces 

is  pepins   (fancy) 

is  pepins  (fancy) 

lence,  choisi 

lence,  4  couronnes,  par 

ouches   

tanas  (bleached),  boites 

e  50  lbs 0.16 

•inthe,    anc.    empq.,    15 

nces 0.27* 

•inthe    (grec)    en   vrac 

onces  

tes  de  50  lbs,  loose  .    .  0.20 
luets  de  15  onces  .   .    .  0.20 J 
[ts.  8  onces  (20  paqts).  2.00 
6  onces   (50  paqts).  3.60 
(70  paqts).  3.70 


4  onces 

slia,  80  lbs 

onces   

jnces,  nouveau  

inthe  de   Calf,    (loose).  0.18 
rrants",  Calf.,  paqt.  de 

onces 0.20 

tes  Excelsior,  la  caisse 

36-10s.) 

tes     Dromadaires     (36- 

)s) 

uets   seulement,   Excel- 

Ior 0.19 
nets   seulement,   Excel- 
or 0.19 
es  Dromadaire 

es  (couche),  boites  de 

lbs 2.60 

es  blanches  (boites  de 

,  4  onces)    

les    (boites    de    28,    8 

ices) 

es    (boites    de    12,    10 

ces) 

es  (pour  cuire),  boites 

50  lbs,  la  lb 

uneaux — 
i'ornie  (boites  de  25  lbs): 

40s 0.32 

50s 

60s 

(70s 0.22 

80s    (boite   de   25  lbs)  0.20 

90s 0.17 

100s 0.16 

)-120s 

ures — 

ge 

n 

n 

nge,    cartons     %    lb., 


0.18 

0.14 

0.23 
0.18 
0.17 
0.11* 

0.11* 

0.20 

0.28 

0.18 

0.16* 

0.23 

0.23 

2.60 

4.75 

5.00 

0.28 

0.26 

0.32 

0.22 

0.22 

6.25 

7.25 

0.20 

0.20 
0.22 

3.00 

5.40 

3.50  • 

2.20 

0.14 


0.35 
0.30 
0.25 
0.25 
0.22 
0.19 
0.17 
0.14 

0.45 
0.42 
0.62 

2.75 


EPRIX   DE   LA   MELASSE   MONTE 
ENCORE 

A  lasse  et  sirops  —  Une  autre  haus- 

ete  faite  par  une  maison  de  gros 

urja   melasse   de  choix  qui   se  vend 

t  llement  5c  de  plus  le  gallon.  Les 

nces    portent    vers    la    hausse    et 

urrait  que  les  prix  n'aient  pas 

c  e  atteint   leur  plus   haut   niveau. 

♦  llement,    la    demande    est    stable 

onsiderable    pour    les      sirops   de 

n  et  les  prix  sont  fermement  main- 


$:>p  de  ble-d'Inde:  — 

ark  environ   700   livres    .    .  0.08J 

-  Iril 0.08* 

>«| 0.08f 

de  2  livres,  caisse  2  doz., 

laaisse 5.45 


Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 
la  caisse 6.05 

Boites  de  10  livres,  caisse  % 
doz.  la  caisse 5.75 

Boites  de  20  livres,  caisse  y2 
doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .    .     2.60 

3  galls.,  seau  38%  liv.,  chaque     3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .   .     6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  *4  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,    2   douz.,   a   la 

caisse 7.50 

%  barils,  les  100  livres   ....  10.50 

Barils,  les  100  livres 10.25 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).    4.80 

Molasses   des   Barbades:  — 
Prix  pour  l'lle  de  Montreal 

Puncheons 1.20 

Barils 1.23 

Demi-barils 1.25 

LES   PRIX    DU    FOIN    DEPENDRONT 
DE   L'HIVER 

Foin  et  grain  —  Si  I'hiver  est  doux, 
il  est  probable  que  tes  prix  du  foin 
seront  moins  eleves.  Actuellement, 
les  cultivateurs  gardent  leur  foin  dans 
le  but  de  faire  monter  les  prix  et  Ms 
ne  sont  pas  bien  disposes  a  vendre 
leur  recolte  a  meilleur  marche  que 
les  prix  donnes  plus  bas.  Les  mar- 
chands  de  grain  ont  enregistre  quel- 
ques  fluctuations  avec  des  avances  et 
des    baisses    alternatlvement. 

Foin,  paille,  grain    (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars) : 
Foin: 

Bon,  No  1,  tonne  de  2,000  lbs  $23.00 

Bon,  No  2 22.00 

Bon,  No  3 20.00 

Paille 11.00 

Avoine: 

No  2  C.W.   (34  lbs) 0.07 \ 

No  3  C.W 0.96 

Extra  Feed 

No  1  Feed 0.94 

No     2  Feed 0.92 

Orge: 

No  3  C.W 1.56 

No  3 1.55 

No  4  C.W 1.53 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'elevateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

AVEC     BEAUCOUP     D'HERBE     LES 
VENTES    DE    NOURRITURES 
SONT   MOINS  CONSIDE- 
RABLES 

Nourritures  —  Bien  que  les  mar- 
ches soient  stables,  la  vente  des  nour- 
ritures a  bestiaux  n'est  pas  considera- 
ble, car  la  temperature  permet  encore 
de  laisser  les  bestiaux  brouter  I'herbe 
des  paturages.  Toutefois,  les  appro- 
vislonnemsnts  sont  sufflsants  pour 
rlpondre  aux  besolns  actuals  et  les 
prix  restent  sans  ehangement. 


Nourritures — 

Shorts: 
Chars  melanges  .   .   .   . 

Son: 

Chars  melanges 

Avoine  moulue    ....   60.00 

Orge    (chop) 64.00 

Midlings  sp^ciales   .    .    .   61.00 
Farine  a  nourriture  (sac 

de   98  lbs)    

Nourriture  de  gluten 

(22%  de  proteine): 

F.  O.  B.  Cardinal 

F.  O.  B.  Fort   William    .    .     . 


52.00 

45.00 
68.00 
70.00 
62.00 

3.75 


64.00 
62.00 


LES     ALLSPICES     ET     LES     CLOUS 
COMMENCENT  A   ARRIVER 

Epices  —  Le  marche  des  clous  et 
des  allspices  est  a  la  hausse  et  les 
marchands  ont  commence  a  hausser 
leurs  prix  la  semaine  derniSre.  On 
rapporte  que  le  mouvement  est  bon 
sur  ce  marche. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.33  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.65  0.70 

Creme  de  tartre    (francal- 

se,  pure) 0.75  o.so 

Chicoree    canadienne    0.20 

Americaine  (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Gingembre 0  29 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

maiQue) 0.31 

MaclB 1.00 

Epices  melangees    ....  0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....  0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0.37 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en    poudre)   1.00  1.10 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi   (carraway)   holl.  no- 
minal    0.30  0.35 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine    de   celeri,    en   vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix    de    coco     filamenteu- 

se.  en  seaux 0.21  0.2S 

Piments  .entiers 0.20  0.22 


LOI     LACOMBE 


Deposants 


Employeurs 


Daoust,  Theortule 

J.  B.  Giguere  &  Cie 

Delisle,  Henri C.  P.  R. 

Jolicoeur,   Onesime 

Martineau   &  Fils,   Cie 

Juneau,  Edouard Eddie  Pitre 

Lavallee,   Jude Joseph  Elie 

McArthur D.  A.  Berthiaume 

Mecteau,  H.  . .  General  Cartage  Co. 
Palement,  E H.  Geo.  Marin 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres   et 
d'Arthabaska 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'ENREGISTREMENT 
D'ARTHABASKA 

Du   17  au  22   novembre   1919 

Obligation— Alphonse  Hamel  a  Livin    Hamel,     362-363,     War- 
wick, $1,000. 
Obligation — Alphonse    Hamel    a    Mme    Hermine    Hamel,    362- 

363,  Warwick,  $1,500. 
Vente — Onetime  Boutin  a  Aureus  Lavigne,  p.   200,  p.  201  et 

p.  193,  Warwick,  $5,500,  $1,000  a/c. 
Obligation— Mme  Anna  Lamy  a  Xavier  Ratt<§,  577,  578  et  579, 

Tingwick,  $2,300. 
"Vente — FreHellc  Tourigny  a  Laurent  Chabot,  p.  763  et  p.  764, 

Warwick,  $4,200,  $1,900  a/c. 
Vente — Mme  Celina  Jacob  a  D6sir<§  Belanger,  p.  459,  Sainte- 

Victoire,  $1,500,  dues. 
Vente — Saiil  Baillargeon  a  Francois  Carignan,  p.  9a,  7e  rang, 

Stanfold,  $50,  payees. 
Cession — Joseph  Girouard  et  al.  a  Alphonse  Brisson,  p.  11a, 

lie  rang,  Stanfold. 
Vente — Alphonse  Brisson  a  Victor  Roux,  11a,  lib  et  lie,  lie 

rang,  Stanfold,  $15,200,  $5,000  a/c. 
Vente — Victor   Roux   a   Alphonse   Brisson,    p.    1,    Princeville, 

$1,450,  $1,000  a/c. 
Echange — Oscar   Girouard    a   Alphonse   Brisson,    %    o.    27   et 

autres,  7e  rang,  Stanfold. 
Echange — Alphonse  Brisson  a  Oscar  Girouard,   p.  1,  Prince- 
ville, retour  de  $450,  dues. 
Transport — Victor    Roux    a    Oscar    Girouard,    sur   Pierre    Le- 

court,  $4,500. 
Vente. — Francois  Carignan  a  Joseph  Poliquin,  10-1  et  aUtres, 

9e  rg.   Stanfold,   $20,000,  dus. 
Obligation — Mme   Emma   Gagnon   a    Charles  Lemire,   13,   lie 

rg,  Simpson,  $600. 
Vente — Henri    Constant    a   Eugene  Lottinville,  p.   553,  Buls- 

trode,  $100  pay<§s. 
Vente — Alexandre  Baril  a  Arthur  Dumont,  p.   869,  Warwick, 

$2,500,  $650  ace. 
Donation — Delphis  Rheault  et  ux.  a  Jos.  Gust.  Rheault,  892, 

Warwick. 
Vente. — L6on  Gelinas  a  Edmond  Gelinas,  p.  1067,  p.  1070  et 

p.  1071,  Warwick,  $425  payees. 
Vente   a   r6mere\ — Donat   Beaaulieu   a   Mile   Julianna   Auger, 

%   est  322,  Bulstrode.     $1,800. 
Obligation — Ovila  Gelinas  a  Jean  Lemelin,   p.  926  et  p.  927, 

Warwick.     $1,000. 
Vente. — Edmond   Gelinas   a   Ovila   Gelinas,   p.   987   et   autres, 

Warwick.     $2,400,  $900  ace. 
Vente. — Philippe  Leclerc   a  J.-Bte  Leclerc,   1-3  est  571,  Buls- 
trode, $325   payees. 
Manage.— Alfred    Lemay    et    Mile    Antoiette    Pelletier,    com- 

munaute"  de  biens. 
Donation. — Calixte  Lemieux  et  ux.  a  Narcisse  Lemieux,  266, 

267  et  p.  s.  e.  268,  Ste-Helene. 
Donation. — Calixte   Lemieux   et   ux.    a   Joseph   Lemieux,    270, 

269  et  p.  n.  o.  268,  Ste-Helene. 
Testament. — Mme  Aurelie  Bilodeau  a  Marcelin  Fontaine,  au- 

cun  immeuble. 
Donation. — Hermeli(§gilde  Proulx  a  Adrien  Proulx,  179  et  180, 

Horton. 
Vente.— Napoleon    Michaud    a    Ged<§on    Bergeron,    147,    Ste- 

Victoire,  p.  147,  Ste-Victoire.    $1,000.  $780  ace. 
Vente. — Eudore   Fournier   a   Omer    Michel,    474,    Ste-Victoire, 

$2,800,  $1,500  ace. 
Vente. — Mme   Marie-Louise   Cardin   a   Lucien   Talbot,   p.   23b, 

8e  rg,  Stanfold,  $325  dues. 
Vente. — Cl^ophas  Labbe"  a  Louis  Fournier,  p.  287    St-Norbert, 

$10,000,  $3,000  ace. 
Hypotheque— Bertram  W.  Gallup  a  Lewis  P.  Bishop,  p.  s    e. 

189,  Tingwick,  $450. 
Manage. — Thomas   Fortin   et   Mme   L6ontine   Labouliere,   se- 
paration de  biens. 
Testament.— Mme    Denise    Lord    a    Georges    Bibaud    et    al, 
aucun  immeuble  dans  de  comtel 


Jos.  Gagne"  vs  Ordre  Canadien  de  Forestier  de  Princeville, 
$168.00. 

Ovide  Baril  &  al.,  vs  Omer  Racine  de  Roxton  Pond,  $143.60. 

Dame  J.  B.  Blais,  vs  Wilfrid  Houde  d'Arthabaska,  $126.07 
ACTIONS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 

Olivier  Dostil,  vs   Corp.  Municipale  de  Pontbriand,  $20.00. 

Olivier  Dostil,  vs   Corp.  Municipale  de   Pontbriand,  $39.00. 

Rom^o    Bourbeau,    vs    Edmond    Turcot    de    Sherbrooke,   $3.00 

J.  W.  Paris,  vs  Corp.  paroisse  de  Ste-Victoire,  $20.85. 

Dame  Malvina  Turgoon,  vs  Abraham  Lehoux  de  St-Joseph 
de  Bauce,  $68.56. 

Hector  Allie,  vs  Alfred  Bourassa  de  St-Remi  de  Tingw.  $2183. 
JUGEMENT  EN  COUR  SUPERIEURE 

Felix  Lad^bauche,  vs  Pierre  Duff  de  St-Nicephore,  jugenien' 
contre  del'endeur  pour  $247.00. 

JUGEMENTS   EN   COUR  DE   CIRCUIT 

J.  F.  Walsh  &  al.,  vs  Eugene  Fournier  de  Victoriaville  juge- 
ment  contre  delendeur  pour  $8.05. 

Wilfrid  Girouard,  vs  Narcisse  Beaulieu  de  Shawinigan  Falls, 
jugement  contre  del'endeur  pour  $30.36. 

DECLARATION  DE  SOCIETE. 

Thomas  Gagne"  de  Black  Lake,  marchand,  et  Napoleon  Bou- 
let  de  Thetford  Mines,  boucher,  faisant  le  comerce  de 
marchand  de  viande  en  gelielal,  a  Thetfoi'd  Mines  et  ses 
environs,  sous  les  noms  et  raison  de  "Gagne  &  Boulet". 

Joseph  Philippe  Roy,  marchand,  de  Black  Lake,  et  J.  Ovi'gi 
Gagne\  opel'ateur  de  Coleraine,  faisant  le  commerce  Sex- 
ploitation de  mines  d'amiante  et  autre  a  Coleraine  et 
dans  ses  environs  en  society  sous  les  noms  de  "Canada 
Abestos  and  Chrome  Company". 


RAPPORT    DE    LA    SEMAINE    FINISSANT    LE   22    NOVEM- 
BRE  1919,  ARTHABASKA.     . 
ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 
Pr.  J.  0-  Carticr,  vs  Charles  St-Martiu  do  Wickham,  $500.00 


BUREAU    D'ENREGISTREMENT    CITE    ET    DISTRICT  DES 
TROIS-RIVIERES 
Semaine  du   18  au  25  novembre. 

Vente — C.  N.  DeBlois  a  The  Z.  R.  Motor  Sales  Garage  Co. 

Obligation — J.   Nap.  Bernaquez  a  Wellie  Marineau. 

R6siliation    de    vente — Hermas   Pelland   et  Zacharie  Forest 
&  al. 

Hypotheque — C.   M.   DeBlois   a   H.   Montplaisir. 

Mainlevete — H.  Montplaisir  a  C.  N.  DeBlois. 

Quittance — Jos.  Valine  a  Hilaire  Dupont. 

Obligation — Olivier  Bellemare  a  Edouard  Desaulniers. 

Obligation — Dame  Anna  Beland  a  Philias  Ferron. 

Quittance — La  Cie  des  Terrains  Shaw  Falls  a  Alfred  Lapolice. 

Transport — Jos.   Damphousse  a   Pierre  Grandchamp. 

Obligation — Arthur  Pronovost  a  Chs.  Beaulieu. 

Obligation- — Nicolas  Huses  a  Fabiola  Berlinguet. 

Hypotheque — Arthur  St-Yves  a  Alfred  Morin. 

Vente — Louis  Trottochaud  a  Exias  Gauthier. 

Renonciation  a  raln^re" — N.  E.  Clelnent  a  H.  Montplaisir. 

Obligation — Desilets  &  Desilets  a  Rosilda  Desilets. 

Obligation — Olivier  Bellehumeur  a  Edouard  Desaulniers. 

Vente — Adolphe  Clelnent  a  George  Vezina. 

Vente — Gr^goire  Boisvert  a  Philippe  Boisvert. 

Obligation — Alexandre  Moreau  a  Jean-Baptiste  Lapointe. 

Quittance — F.-X.  Lambert  a  Arthur  Nobert. 

Transport — Narcisse  Pelletier  a  Dame  Edith  Boivin. 

Vente — L.  Frs.  Pothier  a  Herve"  Thiffault. 

Partage — Joseph  St-Pierre  et  Joseph"  Hubert. 

Vente — Napoleon  Gauvin  a  Severe  et  Hector  Gelinas. 

Vente — Treffle"  Grenier  a  Alexis  Bal. 

Vente — Euch.  Gelinas  et  al.  a  Adelard  Gelinas. 
Obligation — Arthur  Dargis  a  Aug.  Massicotte. 
Vente — J.  A.  Frigon  a  Henri  Beaudet. 
Vente — Archille  Fugere  a  Georges  Vezina. 
Quittance — Blanche  Landry  a  Arthur  Dugre\ 
Quittance — Cyprien  Garceau  et  al.  a  Arthur  Gelinas. 
Quittance — Louis  Janvier  a  Ferdinand  C6te\ 
Quittance — Phidime  Beaulieu  a  Dame  Annie  Gelinas. 
Quittance — Telesphore  Simoneau  a  L.  F.  Robert. 
Vente — The  Lanctot  Realty  Co.  a  F.-X.  Coupal. 
Obligation — Joseph  O.  Paquin  a  Paul  Robert. 
Obligation — Victor  Gagnon  a  Joseph  Villeneuve. 
Vente — Antonio  Laperriere  a  Azarias  Ricard. 
Vente — A.  E.  Goyette  et  al.  a  Philias  Champagne. 
Vente — Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  Henri  Clermont. 
Vente — C16ophas  St-Onge  a  F.-X.  Houle. 
Vente — Cl^ophas  St-Onge  a  Napoleon  Lemay. 
Vente — J.  O.  H.  Ricard  a  Gonzague  Lavergne. 
Quittauce — J.  C.  A.  Ricard  a  Nazaire  Champagne. 
Quittance— Rod.  Deschenes  a  Antonio  Laperriere. 
Main-leree — Dame  Louise  Boisvert. 
Quittaucte— Perceptour  du  Revenu  a  Succ.  YVo  Geo. 
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ite— Joseph  Carle  a  Honore  Lacoursiere. 

ligation— Oscar  Nobert  a  F.-X.  Nobert. 

ligation— Albert  Houle  a  Nazaire  Ricard. 

insport— Alfred  Berthiaume  a  Arsene  Berthiaume. 

lte— Nazaire  Ricard  a  Geo.  Boisvert. 

ite— Eustache  Baribeau  a  Arthur  Dufresne. 

ligation— Choiseuil  Matte  a  Justinien  Bouchard. 

ligation— Victor  Petit  a  Justinien  Bouchard. 

Ittance— Olivier  Lafond  a  Eustache  Baribeau. 

littanceJ.  C.  A.  Ricard  a  Fleurette  Fuches. 

ittance— Vve  Ed.  Ferron  a  Victor  Petit. 

ligation — Philippe  Lanouette  a  Dame  Harry  I.  Ham. 

>messe  de  vente— W.  E.  Roy  a  Donat  Beaumier. 

ate— Jacques  Bureau  a  Antoine  St-Pierre. 

lange— Antoine  St-Pierre  a  Adelard  Belle-Isle. 

ision— Henri  Martin  et  al.  a  Eddie  Martin. 

ssion— Hermenegilde  Guilbert  a  F.-X.  Fich<5. 

nte— Ubald  Demers  a  Nap.  Boisclair. 

ate— Hector  Rivard  a  Henri  Thibault. 

ite— La  Cie  des  Terrains  Shaw.  Falls  a  Dame  Roch  Brien. 

nte— Alfred  Perreault  a  Hormisdas  Ferron  et  al. 

lation— Joseph  Desbiens  et  al.  a  William  St-Pierre. 

ittance — Rev.  Donat  Baril  a  Eudore  Deshaies. 

ittance — Joseph  Grenier  a  Arsene  Melancon. 

JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 
minion  Fish  &  Fruit  Ltd.,  Quebec,  vs.  Albert  Blanchette. 

Trois-Rivieres,  et  Dame  Helena  Cossette    (Blanchette   & 

Cie),  tierce  saisie,  $352.84. 

ert  Lainesse,   Lemieux,  P.Q.,  vs  Alfred  Chauvette,  Trois- 
Rivieres,  $150.72. 
vier  Proteau,  Sainte-Thecle,  vs  Alph<5e  Massicotte,  Sainte- 

Thecle,  $263.07. 
5.  Loranger,  Trois-Rivieres,  vs  Ovila  Harnois,  St-Maurice, 

$110.00. 
rbinien  St  Onge,   Shawinigan  Falls,  vs  La  Corporation  de 

la  Ville  de  Shawinigan  Falls,  $2,571.12. 
dinand   St-Onge,  Shawinigan  Falls,  vs  La  Corporation  de 

la  Ville  de  Shawinigan  Falls,  $2,142.72. 

JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 
i  Arthur  Pequegnat  Cloc  Co.,  Kitchener,  Ont.,  vs  F.  Milot, 
Grand'Mere,  $47.00. 

Belisle,  M.D.,  Trois-Rivieres,  vs  Mederic  Frechette,  Trois- 
Rivieres,  $25.00. 
Ft.  Beaudet,  Shawinigan  Falls,  vs  Alfred  Guay,  Shawinigan 
Falls,  $12.70. 


Melle  Anna  Simoneau  a  Napoleon  Valliere,  des  hypotheques 

du  25  juin  1917  et  ler  avril  1919. 
Alfred      Gadbois      a   Moise   Drapeau,   de   1  hypotheque   du   -t> 

septembre  1917.  «.*«-*. 

Madame  J.  P.  E.  Vallee  a  Madame  Veilleux,  de  1  hypotheque 

du  24  mars  1908.  '  «.»«-* 

Madame  Willie  Lacroix  a  Eugene  LaBadie,  de  1  hypotheque 

du  12  Janvier  1917.  ,.  .      ' 

Melle     E.  C.  Tetu  &  al.  a  A.  Blouin,  de  Thypotheque  du  2 

juillet  1909.  ■        ..  .      a 

Melle  E.  C.  Tetu  &  al.  a  Joseph  Champigny,  de  1  hypotheque 

du  14  novembre  1919.  ..,-,_. 

Mainlevee  par  R.  F.  Collins  a  T.   T.   Delisle,  liberant  le  lot 

164-42,  rang  9,  Ascot. 
Mainlevee  par  M.  W.  Mitchell  a  John  Graham,  liberant  par 

tie  du  lot  113  Orford. 
Donation   par  William   McBain   a  Gordon   D.   McBain  du  lot 

364    Orford. 
Servitude     par  Sherbrooke  Curling  Association  a  la  Cite  ae 

Sherbrooke,  affectant  partie  du  lot  975,  quartier  Nord. 
Testament      de   feu  Frederic   M.   Mallory,   avec   transmission 

affectant  partie  du  lot  348  Lennoxville,  legue.  a  ses  eD- 

fants.  , 

Recu  du  percepteur  du  Revenu  provincial,  declarant  qu'il  ny 

a  pas   de  droits   a.   payer  sur  la  succession  de   feu  Fre- 
deric Mallory,  affectant  la  partie  du  lot  348  Lennoxville. 
Testament  de  feu   James  A.   Planche,  avec  transmission  al 
taHt   le   lot   27   et   partie   du  lot   206  quartier   nord.le- 

gue  a  sa   femme,   dame  Isabel  Pratt. 
K.  <  u  du  percepteur  du  Revenu  Provincial,  declarant  exempts 

de     droits     la  partie  du  lot  206  etle  lot  207  du  quartier 

nord,     provenant     de     la     succession     de  feu  James  A. 

Planche. 
Bail  conditionnel  par  madanie  Evangeliste  Gilbert  a  Borome 

Loignon     pour  3  ans,  du  lot    25b  rang  10  Compton,  pour 

$5,500,  pour  le  terme  indique.  avec  option  d'aclnt. 
Transfert     par     Benjamin     G.  Bush  a  Belanger  et  B6gin  de 

$900.00   et    interet   du,   payable   par  Benjamin   Ovila  Dep- 

rochers. 
Renonciation  a  la  c oniiiuinaute  de  biens  par  Dame  Clara  Le- 

vitine.   epouse  de   Nathan    Mariasine. 
Contrat     de     mariage  entre  Arniand   Allard  et  Melle  Rachel 

doyen. 


ense'pements  da  District  de  Sherbrooke 

E  REGISTREMENTS    AU    BUREAU    D'ENREGISTREM  ENT 
DE    LA    DIVISION    DE    SHERBROOKE    PENDANT    LA 
SEMAINE    FINISSANT   LE  22   NOVEMBRE   1919. 
VENTES 
in    J.  E.    Bayley    a  J.  H.   Girard,  lots  11a,  lie,  lie,  du  3e 

rang  et  lots  lib  et  lie  du  4e  rang  Compton.     Prix  $14,- 

000,  dont  $7,000  pay<§s. 

T.  Arbery  Jr.  a  Hormisdas   Lamarge,   partie  du  lot  554 

Orford.     Prix  $40   payes. 
rien  Lachance  a  F.  Desrocy,  lot  55  quartier  Centre.  Prix 

$7,000  dont  $2,500  payes. 

D.  Bush  a  Napoleon  Cote,  partie  du  lot  888  quartier  Est. 

Prix  $85,  dont  $25  pay6s. 
seph     Cadoret  a  Ephrem  Plante,  lots   19b  et  19d,  rang  3 

Ascot.     Prix   $5,100,   dont   $2,500   pay<§s. 

A.  Hyndman  a  R.  J.  Suitor,  lots  2b  et  3a  rang  5  Ascot. 
lx  $13,000,  dont  $9,000  payes. 

ne.     Blouin     a     Noe  Lallier,  lot  710-43  quartier  Est.     Prix 
55  payes. 

poleon    Valliere    a    Adelard    Gaudette,    lot    899-61    quartier 
t.     Prix  $1,875   payes. 

HYPOTHEQUES 
ibib    Boutara    a    Sherbrooke    Loan     &  Mortgage  Co.  pour 

$4,000,  affectant  le  lot  532  quartier  Nord. 
inislas     Fortier     a     Miles  Alexandrine  &  Alice  Guay  pour 

$10,000,  afectant  le  lot  441,  quartier  Est. 
>i'se  Drapeau  a  Joseph  Gagne   pour  $1,200,  afectant  le  lot 

1-46,  quartier  Nord. 

DECHARGES 
ger  Gilbert  a  Joseph  Mercier,   de   l'hypotheque  du  12  no- 
vembre 1918. 
1  H.  Guay  &  al.  a  Stanislas  Fortier,  des  hypotheques  des  4 

novembre  1909  et  6  fevrier  1913. 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 

Depuis  des  annees,  la  purete  et  la  qualite  du 
Sel  Windsor  ont  aide  le  commerce  de  l'epi- 
cerie  du  Canada. 

C'est  la  raison  pour  laquelle  presque  tous 
les  epiciers  vendent 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  le  26  novembre   1919. 

II  y  a  eu  un  grand  nombre  de  chan- 
gements  d'effectues  au  cours  de  la 
semaine  et  presque  tous  ont  ete  des 
hausses.  Les  munitions  Dominion 
ont  subi  une  hausse  generale  d'envi- 
ron  20  pour  cent  et  .cette  augmenta- 
tion est  en  vigueur  immediatement. 
Cette  hausse  s'applique  aux  cartou- 
ches, aux  carabines  et  aux  munitions 
de  sport.  On  est  actuellement  a  pre- 
parer les  nouvelles  listes.  Les  etaux 
sont  a  la  hausse.  L'huile  "Three-in- 
One"  a  egalement  monte.  Les  res- 
sorts  de  porte,  les  arrets  de  porte,  les 
pentures  a  ressort  et  ordinaires  et 
quelques-uns  des  coupelets  ordinaires 
sont  revises  a  la  hausse.  Les  haches 
d'etabli  se  vendent  beaucoup  moins 
cheres.  Les  escomptes  sur  les  me- 
ches  ont  ete  retires  et  des  avances 
substantielles  ont  ete  faites,  certaines 
s'elevant  jusqu'a  26  pour  cent.  Les 
toles  Canada  se  vendent  egalement 
sur  une  nouvelle  base  de  prix  eleve. 
L'huile  a  combustible  est  rendue  a 
9^c.  Les  toles  galvanisees  se  ven- 
dent plus  cheres.  Le  spelter  est  plus 
cher  et  le  marche  du  plomb  est  fer- 
me,  avec  une  avance  probable  imme- 
diatement. Le  zinc  en  feuille  est  tres 
ferme  et  il  pourrait  monter.  Le  mar- 
che des  clous  et  celui  des  barres  sont 
tres  fermes  et  I'on  parle  d'avances 
dans  certains  quartiers. 

En  somme,  il  est  beaucoup  question 
de  raretes  actuellement.  Tous  les  ele- 
ments, detaillants,  marc'nands  de  gros 
et  manufacturiers  s'interessent  gran- 
dement  aux  perspectives  des  appro- 
visionnements  pour  les  besoins  im- 
mediats  ou  futurs.  Les  affaires,  a 
part  cela,  sont  remarquablement  ac- 
tives. 

LES      MUNITIONS      MONTENT      DE 
VINGT   POUR   CENT 

Munitions  —  Une  avance  de  vingt 
pour  cent  est  en  vigueur  cette  se- 
maine sur  les  munitions  de  la  mar- 
que Dominion.  Cette  hausse  s'appli- 
que aux  cartouches  et  aux  metalli- 
ques  pour  le  sport  et  les  carabines, 
et  elle  est  le  resultat  de  ('augmenta- 
tion du  prix  de  la  matiere  premiere 
et  du  cout  de  la  main-d'oeuvre.  L'on 
est  a  preparer  les  nouvelles  listes  et 
elles  seront  probablement  faites  pour 
etre   en   vigueur  dans  tout   le   Canada. 

L'HUILE       EN       BOUTEILLE      PLUS 

CHERE;    LES    RESSORTS    ET 

LES    ROULETTES 

Huile,      ressorts,      roulettes   —    Des 


avances  ont  ete  faites  sur  l'huile 
"Three-in-One".  Voici  quels  sont  les 
nouveaux  prix:  petites  bouteilles,  la 
douzaine,  $1.20;  grandes,  $2.45;.  pour 
fabriques,  $4.80  et  en  boites,  $2.45. 
Les  nouveaux  prix  de  revente  pour 
les  dimensions  ci-dessus  sont:  15,  30, 
60  et  70c  chacune. 

Les  ressorts  de  portes  Torrey  ont 
monte  et  se  vendent  $3.75  la  douzaine. 

LES      ETAUX      ET      LES     JOUGS     A 
BESTIAUX    MONTENT 

Etaux  —  Les  etaux  Diamond  se 
vendent  maintenant  $6.25  chacun.  Ms 
se  vendaient  $5.  II  y  a  eu  hausse  ega- 
lement sur  les  jougs  a  bestiaux.  Le 
No  33  se  vend  maintenant  $1.65  la 
douzaine  et  le   No  32,  $1.45. 

LES  MECHES  SE  VENDENT  PLUS 
CHERES 

Meches  —  Des  prix  plus  eleves  sont 
annonces  pour  les  meches  a  centre. 
La  hausse  est  d'envtron  20  pour  cent. 
Pour  les  meches  de  |4  a  1  pouce,  le 
nouveau  prix  est  $3.30  la  douzaine;  '  '8 
pouce,  $4.40;  14  pouce,  $5.25;  1%  pou- 
ce, $6.15;  1[/2  pouce,  $7;  1%  pouce, 
$9.20   et   2   pouces,  $10.80. 

Les  meches  a  expansion  de  Clark 
se  vendent  a  un  prix  plus  eleve.  Les 
No  1  sont  cotees  a  $20.40  et  les  No 
2,  $29.40. 

Les  Patent  No  1  de  Steer  se  ven- 
dent $46.50  la  douzaine  et  les  No  2, 
$37.20. 

LES    COUPELETS    MONTENT;     LES 

RESSORTS    DE    PORTE    ET 

LES  ARRETS  AUSSI 

Coupelets,  arrets  et  pentures  — 
Des  prix  plus  eleves  sont  en  vigueur 
pour  les  divers  coupelets.  Les  No  800 
sont  actuellement  sur  une  base  aug- 
mentee  de  12^  pour  cent;  les  No  838, 
liste  nette;  les  804,  a  un  escompte  de 
5  pour  cent  et  les  No  740,  a  une  aug- 
mentation de  7Yz  pour  cent.  Les  ar- 
rets de  porte  Yale  et  Towne  ont  mon- 
te de  10  pour  cent.  Les  pentures 
Bommer  ont  subi  une  hausse  de  10 
pour  cent  et  les  coupelets  a  ressort 
Chicago    de   5    pour  cent. 

LES    HACHES   D'ETABLI    MONTENT 

Haches  d'etabli  —  Les  haches  d'e- 
tabli ont  suivi  le  mouvement  des  ha- 
ches ordinaires  et  les  nouveaux  prix 
sont  les  suivants:  No  2,  la  douzaine 
$20;  No  3,  $r.2.50;  No  4,  $24.50  et  No 
5,  $27. 


LES  PLAQUES  A   LA   HAUSSE;     LA 
PLAQUE    CANADA    FERME 

Plaques  Canada  et  le  fer-blanc  — 
Des  prix  plus  eleves  sont  en  vigueur 
pour  les  "cokes".  L'avance  ici  est  de 
$1  la  boite.  Les  plaques  Canada  sont 
tres  fermes,  aussi,  bien  qu'il  n'y  ait 
pas  encore  eu  de  revision.  Elle  peut 
se   faire    d'un    moment   a    I'autre. 

LA    LISTE    NOUVELLE   DES  ACCES- 

SOIRES  DE  POELE  EST  SORTIE; 

LES    POELES   TRES    FERMES 

Accessoires  et  poeles  —  Comme 
nous  le  disions  la  semaine  derniere, 
les  prix  des  divers  accessoires  ont 
monte.  Les  marches  sont  tres  fer- 
mes. Les  poeles  se  vendent  encore 
beaucoup  et  le  ton  du  marche  est 
tres  ferme.  Les  tendances  portent 
encore  vers  des  avances  et  des  de- 
clins  ne  sont  pas  probables. 

L'HUILE     A     COMBUSTIBLE     REN- 
DUE A  9i/4c;    LA  GAZOLINE  ET 
L'HUILE    DE   CHARBON   SE 
MAINTIENNENT 

Huiles,  gazoline  —  Le  marche  est 
stable  pour  l'huile  de  charbon  et  la 
gazoline.  Aucune  cotation  n'a  ete 
changee.  La  gazoline  a  moteur  se 
vend  encore  33c  le  gallon  et  l'huile  de 
charbon  22c  et  25c  suivant  la  qualite. 

L'huile  a  combustible  est  en  bonne 
demande  et  le  prix  a  ete  augmente  a 
8[/2  et  9J4.  La  demande  est  tres  forte 
dans  les  grandes  usines  qui  peuvent 
s'en  servir. 

LES    FICELLES    PLUS    FERMES    ET 
LE    CABLE    SE    MAINTIENT 

Cables  et  cordage  —  Les  prix  ont 
subi  de  substantielles  avances  sur  les 
diverses  ficelles  et  il  est  difficile  de 
tenir  note  des  fluctuations,  mais  les 
tendances  portent  vers  la  hausse. 
Les  ficelles  de  seine  surtout  sont 
cheres,  la  base  du  prix  etant  actuelle- 
ment de  80c  en  gros.  Cette  hausse 
est  due,  dit-on,  a  la  mauvaise  tempe- 
rature que   nous  avons  eue. 

Le  marche  du  cable  reste  sans 
changement  avec  de  petites  comman- 
des  et  ks  prix  restent  sans  change- 
ment comme  suit:  Manille  pur,  31c; 
manille  Beaver  et  anglais,  27c  et  sisal, 
23!/2c. 

LES    CLOUS    SONT    FERMES;    CER- 
TAINS  PEUVENT   MONTER 

Clous  et  broche  —  Les  tendances 
portent  vers  la  hausse  et  le  marche 
est  tres  ferme.     Les  prix  sont  encore 
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intenus  a  la  base  de  $4.75  pour  les 
js  d'acier  et  les  diverses  catego- 
i  de  clous  decoupes.  ||  y  a  un 
ivement  lourd  continuel  des  di- 
ses  dimensions  au  commerce, 
a  base  de  la  broche  reste  sans 
Ingement,  le  prix  de  $5  reste  ferme. 

.3    TOLES     GALVANISEES    ARRI- 
VENT   MAIS    LES   PRIX    MON- 
TENT 

laques  en  feuilles  —  Les  prix  ont 
rare  monte  pour  les  toles  galvani- 
e;.  Cette  hausse  est  due  a  la  rarete 
e  stocks  qui  ont  ete  considerable- 
•  pt  reduits  et  il  y  a  une  vive  con- 
l  ence  pour  se  procurer  des  appro- 
ilonnements.  Une  quantite  de  toles 
rsaises  a  ete  recue  au  cours  de  la 
faine  derniere  et  elles  sont  ache- 
immediatement.  Nous  donnons 
les  nouveaux  prix   revises. 

ous  cotons: 

Idle  noire  en  feuilles: 


Les  100  lbs 

Jbre  10   ...    . 

.    .    .     5.90     6.65 

B|bre  12   .    .    . 

.    .    .     5.95     6.60 

Btore  14   ...    . 

.    .          6  00     6  75 

wbre  16   ...    . 

.    .    .      6.10 

abre  18-20   .    . 

.    .    .      6.55     6.60 

Bbre  22-24   .    . 

.    .    .      6.70     6.75 

Bbre  28    .    .    .    . 

.    .    .     7.00     7  00 

i!e  galvanised 

en  feuilles: 

)    onces   .    .    . 

9.00 

Ebre  28    .    .    . 

8.85 

Ebre  2G    .    .    . 

8.75 

Ebres  22  et  24 

8.40 

Ebre  16    .    .    . 

8.00 

Bbre  18   ...    . 

8.25 

Ebre  20    .    .    . 

8.25 

Me  anglaise: 

Bbre  28  ...    . 

9.50 

Bbre  26  ...    . 

9.25 

Bbre  24   .    .    .    . 

8.65 

Ebre  22  ...    . 

8.30 

Bbre  18  et  20   . 

8.10 

ote:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
ijlOO  livres  pour  lots  bris6s. 

:  FERMETE   MARQUEE   CARAC- 
TERISE    LE    MARCHE    DES 
BARRES 

;r  et  acier  —  Les  perspectives  du 
•  che  tendent  vers  I'affermissement 
Tiarche.      L'on   ne   sait  pas  eocore 


si   cette    hausse   se   produira   immedia- 
tement,   mais    le   ton    est   fort   et   des 
avances  ne  seraient  pas  surprenantes. 
Nous  cotons: 

Acier  doux 3.75 

Acier  a  machinerie,   fini  fer   .  3.30 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort  .........  5.50 

Acier  a  pneus 3.95 

Acier  a  bandes 3.75 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier    fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer     ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.75 

Fer  raffing,  les  100  lbs   ...    .  4.75 

LES   VENTES   SONT   STABLES 

POUR  LES  PRODUITS  DU 

PLOMB 

Produits  du  plomb  —  Les  conditions 
du  marche  sont  fermes.  Des  avances 
sont  tres  probables,  surtout  si  le 
plomb  en  saumon  continue  a  monter 
comme  certains  I'anticipent.  Le  mou- 
vement  est  tres  stable,  la  plupart  des 
acheteurs  n'achetant,  toutefois,  que 
ce  dont  ils  ont  besoin. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12*. 

Rebuts  de  plomb 0.13J 

Courbes    et  trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles.  3  a  3J  la  lb., 

pied  carre\  la  lb 0.12J 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8   lbs, 

pied  carr6 0.09$ 

Feuilles   couples,    %c  extra   et 
feuilles   coupees  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.37* 
Soudure,  strictement,    la    lb.     .     0.33 
Soudure,  commerciale,  la  lb.    .     0.32 
Soudure,    wiping,   la   lb.    .     .     .     0.30 
Soudure  a  broche  (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.383 

50.60 0.41* 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....     0.17 

Zinc  en  lots  brisks 0.18 

TUTAU  DE  FER 
Standard   Buttweld 
Les  100  pieds. 
Acier  Fer  forge1 

Noir        Gal.  Noir      Gal. 

Vi    pc...    $  6.00       $  8.00       $ $ 

%    pc...        4.53  6.66  5.13  7.26 


%     PC. 

Vi    pc. 


% 

pc 

1 

pc 

1% 

pc. 

1% 

pc 

2 

pc 

2% 

pc. 

3 

pc. 

3% 

pc. 

pc. 


2  pc. . 
2%  PC. 

3  pc.. 
3%  pc. 

4  pc. 
4%  pc. 

5  pc. . 

6  pc. . 

7  pc. 

8  pc. 


4.53 

5.99 
7.53 
11.14 
15.07 
18.01 
24.24 
38.90 
50.87 
64.86 
76.85 


6.66 
7.57 
9.66 
14.28 
19.32 
23.10 
31.08 
49.73 
65.03 
81.88 
97.01 


5.13 
6.84 
8.68 
12.84 
17.37 
20.76 
27.94 
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7.26 
8.42 
10.81 
15.98 
21.62 
25.85 
34.78 


Standard   Lapweld. 


Acier 
Noir        Gal. 


$27.94 

$34.78 

40.66 

51.48 

53.17 

67.32 

66.70 

83.72 

79.03 

99.19 

88.00 

113.00 

103.00 

132.00 

133.00 

171.00 

175.00 

224.00 

184.00 

235.00 

Fer 

Noir 

$31.64 

46.51 

60.82 

75.90 

89.93 

107.00 

125.00 

162.00 

211.00 

221.00 


forge 

Gal. 

$38.11 

57.33 

74.97 

92.92 

110.09 

132.00 

154.00 

200.00 

259.00 

273.00 


LE  SPELTER  PLUS  FERME;   LE 

PLOMB  ET  LE  FER-BLANC 

SANS  CHANGEMENT 

Metaux  en  lingot  —  Les  change- 
ments  effectues  au  cours  de  la  se- 
maine  sont  peu  nombreux.  Le  spelter 
^st  plus  ferme  et  le  plomb  continue 
d'etre  ferme  lui  aussi.  Les  prix  des 
divers   lingots   restent   fes   memes. 

Cuivre  —  Pas  beaucoup  de  ventes 
sur  ce  marche  qui  est  tranquille  et  le 
reste   sans   changement   a   25c. 

Fer-blanc  —  II  y  a  encore  des  fluc- 
tuations de  prix  a  Londres,  des  avan- 
ces un  jour  et  des  declins  le  lende- 
main.       La   cote    reste    a    58c. 

Plomb  —  Le  marche  est  encore  fort 
et  le  prix  est  maintenu  a  8|/^c  la  lb. 
Certains  s'attendent  a  une  avance 
immediate. 

Spelter  —  Les  prix  ont  encore 
monte  et  la  cote  est  actuellement  de 
10^c  la   lb. 

Antimoine  —  Absolument  rien  a 
signaler  sur  ce  marche,  le  prix  res- 
tant  a  10[/2c 

Aluminium  —  Le  prix  reste  encore 
a  34c  la  lb.  avec  des  affaires  satis- 
faisantes. 

Fer  en  gueuse  —  On  rapporte  un 
peu  de  faiblesse  des  Etats-Unis  et 
certains  ne  peuvent  se  I'expliquer. 
Le  marche  local  reste  sans  change- 
ment a  $50  la  tonne  pour  les  petits 
lots. 


STANWAY- HUTCH  INS   LIMITED 


IMPORTATEURS  GfiNERAUX 


r 


CAFES 


Nous  vous  faisons  les  offres  speciales  suivantes,  sujettes    a    une    reponse    immediate: 

Toute  quantite   jusqu'a  500  demies  caisses  de  The  Japon     de  la  nouvelle  recolte  a  24c. 

100  boites  de  the  roule  Gun  Powder,  nouvelle  recolte  a  58c. 

Conditions:    net  30  jours  droits  payes   F.O.B.   Montreal. 

Veuillez  agir  promptement  si   vous  voulez  prendre  avantage  de  ces  offres  de  The.    Ecrivez  nous  et  des  echantillons 

vous  seront  soumis  si  vous  le  desirez. 


18,  RUEST-ALEXIS, 


MONTREAL. 
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LA   PEINTURE 


La  caracteristique  de  la  semaine 
derniere  a  ete  une  hausse  d'un  dollar 
le  quintal  sur  les  varietes  ordinaires 
du  blanc  de  plomb  dans  I'huile.  Bien 
que  le  marche  ait  ete  ferme,  les  mar- 
chands  de  peinture,  en  general,  ont 
exprime  I'opinion  qu'il  n'y  aurait  pas 
de  hausse  des  prix  a  cette  epoque  de 
I'annee  et  ils  croient  que  le  marche 
va  se  maintenir  d'ici  au  15  decembre. 
Le  plomb  en  saumon  plus  cher  et  la 
retenue  inattendue  des  marches  de 
I'huile  sur  place  ont  ete  des  facteurs 
dans  les  ayances  enregistrees. 

L'huile  de  graine  de  lin  se  vend  5 
cents  le  gallon  plus  chere,  et  il  n'y 
a  pas  eu  d'amelioration  dans  I'appro- 
visionnement  de  la  graine.  Certaines 
maisons  cotent  actuellement  autour 
de  $2. 

Les  differences  ont  ete  augmentees 
pour  les  receptacles  de  mastic  de  la 
capacite  d'un  demi-baril  et  les  recep- 
tacles d'une  et  de  deux  livres  se  ven- 
dent  plus  chers.  Cette  hausse  est 
attribute  au  cout  plus  eleve  de  la  fa- 
brication de  ces  articles.  Le  marche 
de  la  terebenthine  reste  sans  change- 
ment,  de  meme  que  celui  de  la  pein- 
ture melangee. 

UNE    LEGERE   AVANCE    EST   FAITE 

SUR    L'HUILE    DE    GRAINE 

DE    LIN 

Huile  de  graine  de  lin  —  Les  mar- 
ches sont  tres  differents  de  ce  que 
Ton  s'attendait  qu'ils  seraient  a  cette 
epoque  de  I'annee.  Les  livraisons  de 
la  graine  ont  ete  tres  incertaines  et 
il  y  a  eu  peu  ou  pas  d'amelioration 
sous  ce  rapport.  Par  suite,  les 
broyeurs,  comme  question  de  fait,  ont 
un  peu  augmente  leurs  prix  qui  sont 
actuellement  sur  la  base  de  $2.42  le 
gallon  pour  I'huile  brute  et  $2.34>4 
pour  I'huile  bouillie.  Certains  mar- 
chands  se  demandent  si  la  marque  de 


$2  ne  sera  pas  atteinte,  comme  on  le 
predisait   il    y   a   quelque  temps. 


Gal.  Imp. 
....     2.32 


2.34* 


Nous  cotons: 

Brute — 

1  a.    4  barils  .... 

1  a.    9  barils  .... 

10  k  25  barils  .... 

Bouillie— 

1  &     4  barils  .... 

5  a.    9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nate. 

LA  TEREBENTHINE  EST  FERME 

ET  LE  PRjX  RESTE  SANS 

CHANGEMENT 

Terebenthine  —  Le  marche  est  sta- 
ble et  la  base  n'a  pas  change  du  tout. 
La  demande  n'a  pas  ete  considerable 
et  les  approvisionnements,  par  suite, 
ont  pu  amplement  repondre  aux  be- 
soins  actuels. 


T6r6bentliine — 

De  1  a  4  barils   .... 

Par  petits  lots   .... 

(Empaquetage  extra) 


Gal.  Imp. 

2.35     2.45 
....     2.65 


LES      RECEPTACLES     DU      MASTIC 
ONT  MONTE   UN   PEU 

Mastic  —  Le  seul  changement  a 
enregistrer  sur  le  marche  du  mastic 
a  ete  une  hausse  du  prix  des  recep- 
tacles de  la  capacite  d'un  demi-baril 
et  des  boTtes  de  2  livres.  Cette  hausse 
est  due,  entierement,  au  coQt  plus 
eleve  de  ces  articles.  Le  prix  du  demi- 
baril,  les  100  livres,  sur  les  lots  de 
moins  d'une  tonne,  est  actuellement 
de  $6.30,  tandis  que  les  boTtes  de  1  et 
2  livres  se  vendent  maintenant  $10.20. 
C'est  le  seul  changement  a  enregis- 
trer cette  semaine. 


Nous  cotons: 

Mastic    Standard 

Au- 
des- 
sous 

5 

1 

del 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils  .    .    . 

$5.00  $5.25  $5.60 

En  Vz  barils  .   .   . 

5.15 

5.40 

5.75 

Par  100  livres  .   . 

5.85 

6.10 

6.45 

Par  25  livres   .    . 

6.10 

6.35 

6.70 

Par  12%  livres    . 

S.35 

6.60 

6.95 

En  boites  3  et  5  lbs     8.10 

8.35 

8.70 

En  boites  2  et  3  lbs     8.60 

8.85 

9.20 

En  caisses  100  lbs 

.     7.15 

7.40 

7.75 

UNE   AVANCE   EST   FAITE  SUR  LE 
BLANC    DE    PLOMB    DANS 
L'HUILE 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile  — 
Contrairement  aux  attentes,  une 
avance  a  ete  faite  sur  le  prix  du  blanc 
de  plomb  dans  I'huile.  Les  hausses 
continuelles  de  I'huile  de  graine  de 
lin  et  du  plomb  en  saumon  sont  les 
facteurs  responsables  de  cette  aug- 
mentation de  $1  le  quintal  pour  les 
marques  regulieres  et  de  50  cents  le 
quintal  pour  les  principales  "varie- 
tes". Voici  quels  sont  les  prix  actuel- 
lement en  vigueur:  Lots  de  5  tonnes, 
les  100  livres,  $16.59;  lots  d'une  ton- 
ne, $17  et  en  plus  petites  quantites. 
$17.35.  Ces  prix  resteront  probable- 
ment  en  vigueur  d'ici  au  15  de  mal 
prochain. 

LA       PEINTURE       PREPAREE      SE 
VEND    EN    LOTS    DE    SAISON 

Peinture  preparee  —  Le  marche  est 
stable  et  pour  cette  epoque  de  I'annee 
la  production  est  maintenue  sur  une 
base  tres  satisfaisante.  On  dit  que 
les  commandes  sont  satisfaisantes 
comparativement  aux  besoins  du  prin- 
temps  prochain,  et  les  marchands  ont 
donne  librement  leurs  commandes  des 
endroits  ou  la  livraison  est  faite  en 
automne  pour  les  besoins  du  com- 
mencement du   printemps. 


POELE    EN    ACIER 

"National" 

Chauffe  au  bols  et  au 

charbon 
Ce  poele  est  fournl 
avec  reservoir  en  a vant 
ou  sans  reservoir  du 
tout.  Le  rechaud  est 
fournl  avec  ou  sans 
tulles  et  le  tuyau  est 
noir,  nlckele  ou  tulle. 
Ce  poele  est  nlckele. 
Nous  le  fournissons 
egalement  avec  gran- 
de  ou  petite  cornlc+ie 
au  lieu  d'un  rechaud 
eleve,  ce  qui  est  molns 
dlspendieux. 
Pour  plus  de  rensel- 
gnements  au  sujet  de 
la  vente  de  ces  poeles, 
ecrivez   a 

LA  FONDERIE 

DE  L'lSLET, 

Limitee, 

L'lslet  Station,  Que. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURIER3 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  I 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMIN8 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  SpScialite* 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  a   Sydney  Mines, 

N.-E.  —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de  Flnlseage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New   Glasgow   (N.-E.) 
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DUNU$)  g^Tj  (WES 

LE  PLUSGRAND  PERFECTIONNEMENT 
DANS  LE  ROYAUME  DES  PNEUS 

Le  pneumatique  "Cord"  de  Dunlop  est 
different  de  tous  les  autres  —  different 
com  me  construction,  different  comme  a  van- 
tages, different  comme  service.  Cette  diffe- 
rence est  cause  de  la  suprematie  des  ventes 
du  pneumatique  "Cord"  de  Dunlop. 

Se  fait  en  modeles  "TRACTION"et"RlBBED ' 

Les   pneus    en   tissu   Dunlop    peuvent 
s'obtenir  dans  les  modeles  suivants:    Trac- 
tion, Special  Ribbbed,  Clipper  et  Uni. 
Toutes  les  dimensions:    de  30  x  32/2  a  37  x  5. 

Dunlop  Tire  &  Rubber  Goods  Co. 

LIMITED 

Bureau  de  Montreal:  291-3-5  rue  Craig  Ouest. 

Telephones:  Main  6543-4-5-6. 

Succursales     dans     toutes     les     principales     villes. 


^ 
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'Master  of  the  Road 
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BALANCES 

La   Meilleure   Ligne 

Depuis  plus  d'un  demi-siecle,  nous  fabriquons  et  mettons  sur  le  marche  la  ligne  la  plus 
considerable  et  la  plus  complete  de  machines  a  peser  de  la  meilleure  qualite  et  les  plus  precises 
que  Ton  puisse  acbeter. 

Les  Balances  IMPERIAL  STANDARD  et  CHAMPION  JEWEL  faites  par  nous  sont  con- 
nues  et  en  usage  d'un  ocean  a  l'autre,  et  elles  sont  vendues  par  les  principales  maisons  de  gros 
du  Dominion.  Le  succes  extraordinaire  qu'elles  ont  eu  durant  ces  nombreuses  annees  est  du 
entierement  a  leurs  qualites  superieures  exceptionnelles,  a  leur  construction  durable  et  a  la 
beaute  de  leur  modele.  , 

Une  methode  moderne  de  fabrication,  le  travail  de  mecaniciens  experts  seulement  et 
1'einploi  exclusif  de  materiaux  de  la  meilleure  qualite  nous  permettent  d'affirmer  sans  hesitation 
aucune  que  notre  ligne  de  balances  est  non  seulement  insurpassee,  mais  qu'elle  est  sans  egale. 


Nous  fabriquons  des 
balances  dont  la  ca- 
pacity varie  de  Vi 
onces  k  150  tonnes. 

Choix  illimite  de  mo- 
deles   et   de    dessins. 


Balances 
Balances 


a  lettres. 
a   colis. 

Balances    de    ohimiste. 

Balances   de   comptoir. 

Balances     plate-forme. 

Balances   d' entrepot. 

Balances  pour  bureau 
d' express  et  de  ga- 
re  de  chemin  de  fer. 

Balances  -  bascule  et 
balance-tremie  pour 
glevateur  a  grain. 

Balances- voiture. 

Balances  a  stock. 

Balances  a  voie  de 
chemin  de  fer. 


Notre  ligne  de  balan- 
ces est  employee  par 
tous  les  chemins  de 
fer  du  Dominion,  par 
la  plupart  des  com- 
pagnies  de  mi 
lies  t-t  de  transport, 
par  les  principalis 
abattoirs  et  maisons 
de  salaison,  par  un 
gros  pourcentage  de 
municipalites.les  gran- 
des  fabriques  de  beur- 
re  et  de  fromage,  les 
compagnies  d'eleva- 
teurs  a  grain  du  Ca- 
nada, les  cultivateurs. 
les  marchands  de  tou- 
tes  les  categories  ain- 
si  que  par  des  milliers 
de  m£nageres. 

Nous  avons  rficern- 
ment  install^  dans 
tous  les  bureaux  de 
poste  du  Dominion  des 
balances  a  colis  pos- 
taux. 


Nous  les  Fabriquons 


Nous  attirons  tous  specialement  votre  attention  sur  le  fait  que  toutes  les  balances  que 
nous  offrons  en  vente  ainsi  que  toutes  celles  portant  notre  nom  sont  fabriquees  par  NOUS. 

Nous  ne  faisons  pas  que  les  assembler  —  nous  n'achetons  pas  nos  pieces  des  autres  et 
nous  ne  comptons  pas  sur  eux  pour  avoir  de  bona  materiaux  —  nous  n'achetons  pas  une  seule 
piece  entrant  dans  la  fabrication  de  notre  ligne  —  nous  les  fabriquons  et  en  faisant  cela  nous 
connaissons  parfaitement  la  qualite  du  materiel  que  nous  employons,  le  genre  de  fabrication  et 
toutes  les  choses  que  nous  devons  savoir  pour  vous  offrir  notre  ligne  de  balances  comme  la  meil- 
leure et  garantie  sous  tous  rapports. 

Aucune  commande  n'est  trop  considerab'e  pour  nous.  Pas  une  n'est  trop  petite  pour  ne 
pas  meriter  notre  plus  grande  attention.  Ecrivez-nous  pour  avoir  nos  prix  et  comparez-les  avec 
ceux  des  autres. 

THE  BURROW,  STEWART  AND  MILNE  CO.,  LIMITED 

Bureau-chef  et  Fabriques:  HAMILTON,    ONT. 

BUREAUX-SUCCURSALES   ET   ENTREPOTS 
MONTREAL:  John  R.  Anderson,  36  rue  St-Dizier.  Toronto:  48  et  50  Lombard  St. 

WINNIPEG:     130    James    Averuie. 
Adressez  toute  correspondance   au   bureau    le   pli:s   proche    de  chez  vous  et  soyez  assure  d'avoir  un  service  raplde. 


I 
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PlusHauteQualite 


OTTAWA  PAIINT  WORKS  Limited 

OTTAWA 

SUCCURSALES 

MONTREAL  TORONTO  VANCOUVER 


En  tcrivant  aux  annonceurs,  mentlonnez  "Le  Prix  Courant",  t.v.p. 
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Les  Kribs  font  faire  de  largent 


LES  MACHINES  A  LAVER  KRIBS  ne  manquent  jamais  d'etre  une  source;  ininterrompue  de  profits  pour 
les  marchamls  qui  les  vendent  parce  qu'elles  no  manquent  jamais  de  donner  un  service  entiere'mrr.t  satis- 
faisant  au   client  qui  les  achete. 

C'EST  UN  VERITABLE  PLAISIR  que  de  vendre  ces  machines,  dont  les  avantages  sont  si  superieurs  k 
ceux  des  autres.  Le  bois  qui  en  tie  dans  leur  construction  —  du  cypres  choisi  —  et  le  soin  avec  lpquel 
elles  sont  faites  sont  des  exclusivites  attrayantes.  Les  ENGRENAGES  DECOUPES  rendent  impossible 
le  Rhssement  ou  le  relachement  de  la  marche  —  un  inconvenient  que  l'on  constate  souvent  avec  les  en- 
grenages  fondus  ordinaires.  Le  MECANISME  RECOUVERT  et  la  distribution  faite  avec  soin  du  poius  de 
l'appareil  —  ce  qui  evite  la  trop  forte  tension  sur  les  pentures  ainsi  que  le  bris  du  couvercle  —  sont  d'ex- 
cellents  arguments  de  vente  employes  chaque  jour  par  des  centaines  de  marchands  enchantes  de  vendre 
cette  ligne  de  machines  a  laver. 

La   LAVEUSE   ELECTRTQUE   KRIBS   offre   tous   les   avantages   de   la   machine   la   plus   moderne   a    un    prlx 
raisonnable.       Son    service    est    merveilleux    sans    occasionner  une  forte  depense. 
A   I' electricity   par  moteur  a  gazoline,   par  moteur  hydraulique  ou  a.  la  main. 

Catalogue  illustre  et  liste  de  prix  sur  demande. 


William  A.  Kribs  Co.,  Limited 

HESPELER,  ONTARIO 

Fabricants  de  trues  de  tous  genres  pour  la  manutention  des  marchandises. 


K 


Ce  Commerce  de  Hoel 


Allez-vous  etre  du  nomkjre  des 
marchands  qui  font  de  I'argent 
avec  le  commerce  de  Noel? 

Efforcez-vous  d'avoir  ce  commerce 
cette  annee —  et  permettez  aux 
Disston  de  vous  aider! 

Les  gens  qui  lisent  regulierement 
les  annonces  des  scies  et  des  outils 
Disston  dans  leurs  journaux  et  ma- 
gazines seront  ceux  qui  acheteront 
chez  vous  a  I'occasion  de  Noel  — 
profitez  de  la  popularity  du  nom 
Disston  pour  leur  vendre. 

La  publicite  Disston  pour  les  meil- 
leurs    outils  et  scies  sur  le  marche 


atteint  pour  ainsi  dire  tous  vos 
clients. 

7,456,748  proprietaires,  781,067 
garcons  et  jeunes  gens  et  9,589,745 
cultivateurs  ainsi  que  leurs  famil- 
ies lisent  regulierement  les  annon- 
ces Disston  —  et  ces  memes  gens 
seront  vos  clients  a  Noel. 

Profitez  de  la  publicite  Disston! 

Nous  nous  ferons  un  plaisir  de  vous 
envoyer  des  etalages  de  vitrines, 
des  garnitures  de  magasins  ainsi 
que  de  la  litterature  d'annonce. 
Ecrivez-nous. 


HENRY  DISSTON  &  SONS,  Inc.,  Toronto,  Canada. 


Succursale:    Vancouver,    C.  A. 
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Fournaises 
a  Air  Chaud 


Plus  que  jamais  auparavant  dans  l'histoire  du  chauffage  des 
maisons,  ce  probleme  est  serieusement  etudie  par  le  proprietaire 
et  par  le  locataire.  De  sorte  qu'il  est  absolument  necessaire  que 
l'entrepreneur  qui  installe  le  systeme  de  chauffage  connaisse  par- 
faitement  ce  sujet  pour  preparer  intelligemment  des  estimes,  un 
plan  et  voir  a  l'installation  des  systemes  a  air  chaud. 

Le  chauffage  a  air  chaud,  lorsqu'il  est  intelligemment  et  bien 
pose,  est  reconnu  par  les  meilleures  autorites  comme  le  systeme 
de  chauffage  le  plus  hygienique,  le  plus  pratique  et  le  plus  eco- 
nomique. 

Nos  experts  en  fait  de  chauffage,  qui  consacrent  tout  leur 
temps  a  cette  industrie,  sont  des  hommes  qui  se  font  gloire  de 
suivre  la  marche  du  progres  dans  la  pose  des  chauffages  a  air 
chaud,  et  leurs  services  vous  sont  offerts  gratis  chaque  fois  que 
vous  avez  besoin  de  leurs  conseils. 

Si  vous  tenez  a  garder  votre  renom  comme  bon  poseur  de 
chauffage  a  air  chaud,  voici  quelques  points  vitaux  a  considerer: 
toujours  recommander  la  pose  des  appareils  d'un  manufacturier 
en  renom  dont  la  garantie  accompagne  toujours  la  votre;  faire 
l'installation  suivant  les  methodes  les  plus  modernes,  en  em- 
ployant  des  materiaux  de  premiere  classe  et  a  un  prix  vous  per- 
mettant  de  faire  faire  le  travail  par  les  meilleurs  ouvriers,  car 
alors  votre  client  recevra  la  pleine  valeur  de  l'argent  qu'il  depen- 
sera,  et  vous  realiserez  non-seulement  un  pront  qui  vous  permet- 
tra  de  vivre,  maij  vozi3  cwrez  la  reputation  ds  faire  un  travail  re- 
commandable  et  satisfaicant,  ce  qui  ns  manquera  pas  d'ajouter 
enormement  au  SUCCES  de  votre  commerce. 


THE  McCLARY   MANUFACTURING   CO. 


23  RUE  WELLINGTON,  MONTREAL 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   8. v. p. 
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Clefs   (wrenches)   forgees  au 

Marteau  -  Pilon  supe- 

rieures  de  Williams 


Nous  fabriquons  des  clefs  forgoes  au  marteau-pilon 
depuis  pres  d'un  demi-siecle  et  nous  avons  mis  sur  le 
marclie'  quelque  chose  comme  40  lignes  dans  environ 
1,000  dimensions  avec  ouvertures  variant  de  3/16  a 
7  5/8  pouces.  Nous  avons  des  clefs  regulieres  (Stan- 
dard) pour  tous  les  besoins  reconnus  du  commerce. 

Attention  a  cette  marque  de  fabrique  <^v>  car  elle 
veut  dire  quality  superieure  —  c'est  la  preuve  que  l'ou- 
lil  dont  vous  vous  servez  est  digne  de  confiance  et  qu'il 
est  garanti  par  notre  reputation  et  notre  assurance  de 
service. 

Allons-nous    vous    envoyer   un    exemplaire   de    notre 
catalogue  ? 


iyy  ;r'i.Ch>aMi)S ■■sitREST?:BiGOK.L.X'N;.:Ni.X-  CUV 


122   Vulcan    Street,    Buffalo,    N.   Y. 
122   So.   Clinton   Street,   Chicago,    III. 

Representants  pour  le  Canada: 
THE   CANADIAN    FAIRBANKS-MORSE   CO. 


Nos  matelas  deviennent  de  plus  en 
plus  populaires,  car  le  public  acheteur 
reconnait  leur  qualite  exceptionnelle. 

Pour  que  votre  commerce  de  matelas 
soit  prospere,  tenez  en  stock  notre  ligne 
complete. 

Vous  auriez  tout  a  y  gagner  a  nous 
adresser    votre    commande    aujourd'hui 

merae. 


ROBERT  &  FRERES 

St-Hyacinthe,  Que. 


Lorsque   vous    achetez   des 
Papiers    a   Tapisser 

Si  vous  tenez  a  avoir  le  genre  de  papier  que  les  gens 
acheteront   rapidement,    pour   lequel    ils   reviendront  a 
votre  magasin  avec  leurs  amis — alors 
Achetez  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

Ils  sont  si  nouveaux,  et  si  jolis  que  le  fait  de  les  voir 
incite  a  vouloir  les  avoir  a  la  maison. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


sont  populaires  chez  le  professionnel  tout  comme  chez 
le  tapissier  amateur,  car  avec  eux  le  travail  peut  se 
faire  mieux  et  d'une  maniere  plus  satisfaisante. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 

Salles  de  ventes  a  Montreal:   Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


COIHRE  ET  LAITON 


EN    FEUILLES 
EN    TIGES 
EN    BARRES 
EN  TUBES 
Anglais  Canadien 


Americain 


A.  C.  LESLIE  &  CO.,  Limited 

560  rue  Saint-Paul  Quest 
MONTREAL 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronn^es  (Roofing)  prates  a  poser. 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et   Entrepots:   82  Rue   McGill,  MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  ment/onnez  "Le   Prix   Couranf 
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VITRERIE 

GENI-RALE       POUR      CONSTRUCTION 
16  ONCES,  21   OKCES,  26  ONCES,  29  ONGES,  34  ONCES  LT  39  CNCES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces   biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous   pouvons   expedier   toutes    commandes 

promptement. 

Catalogues   el  listes  de  prix  gratuitement  sur 

deinande. 

Ecrivez,  telephoncz  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  specialile. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COM  Is  a  XV.     LIMITED 

LONDON  WINNIPFG 


,a  Peinture  de  Qualite  est  un 
important  factem*  de  succes. 
Jle  assure  satisfaction  et  incite 
os  clients  a  revenir  a  votre  nia- 
asin  pour  de  n&uveaux  achats. 

''est  pourquoi — 


LA  PEINTURE 


Ta  IfiWlff 


if  j  mm 


Ilk  \ 


fi* 


tst   une   ligne  d'activite  inces- 
Jinte  et  profitable  a  vendre. 
voyez  d'ab®rd  notre  proposition. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre    Correctement" 

I.  RAMSAY  &  SON  COMPANY 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
RONTO  MONTREAL  VANCOUVER 


Lessiveuse  a  haute  vitesse 

"CHAMPION"  de 


Une  linne  populaire  et  profitable  duranl  tonte  I'anni'e. 
Vos  clients  la   connaissenl  grace  a  noire  publicile 


MAXWELL'S  LIMITED, 


SI.  Mark's.  (»!  f. 


En    ecrivant    «ux    annonceurs,   mtntlonnez   "La    Prix    Courant",    a.v.p. 
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FABRIQUE   DE   LIMES   BLACK  -DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


Douze  MSdailles  de 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE   EN    1895 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special ' 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoy*  gratultement  sur  demande  a  toute  personne  lnte>ess€e  dans  le  commerce  dek  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphie  (Pe.) 

Propriety  exploitee  par  la  Nicholson   File  Co. 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  4couler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  r6p6t6es.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


IL   N'Y  A   PAS   DE   FOREUSES  A   TORSION 

■||UiMJIHUW    III  ||  I,,,,,, 


Ecrous  et  tarauds  Morrow  en  acier, 
en  fer  et  en  cuivre;  tous  cT'une  quality 
uniform  e. 


Demandez-les   a  votre  Tournisseur  —   il   vous   donnera   les  MORROWS. 
Usine  a    Ingersoll,  Canada. 


aussi  bonnes  que  celles  de  Morrow. 
Faites  d'acier  Sheffield  (Ang.).  Qa- 
i-anties   sous  tous  rapports. 


Les  Limes  Ingersoll  sont  faiti-s  d 
fonrlu  avec  un  trempage  special. 

"Elles  taillent  puis  I'lie  et  aurei.t  plus 

temps." 


En  gros  seulement  de 

F.   BACON  &  CO.,  Agents, 

Montreal,  Que. 


4* 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE" 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  qualite. 

Demandez   notre  carte  des  couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 


The  Georgia  Turpentine  Co. 

MONTREAL 


Terebenthine,   huile  A   peinture,   blanc  de  plomb,  etc 

2742  rue  Clarke  - 


En   ecrivant    aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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ioo  per  cent  Value 


Argenterie  de 

confiance    a   prix 

modere. 


Faite    au    Canada. 


OBJET  de  la  PAR  PLATE  est  d'etablir 
des  etalons  de  quality  durable  en  fait  d'ar- 
genterie  a  prix  moder6  —  et  de  rendre  cos  fita 
Ions  de  quality  aussi  connus  que  ceux  de  L'Ar 
genterie  De  Luxe  Community  Plate.  L'Argente- 
rie  Par  Plate  est  scientifiquement  modelee  pour 
domier  un  excellent  service  pour  le  prix.  Cette 
argenterie  est  entierement  recouverte  d'un  placage 
de  premiere  qualite"  et  l'endroit  ou  porte  surtout 
l'usure  —  c'est-a-dire  le  dos  des  cuilleres  et  des 
fourchettes  —  est  renforce"  par  une  couche  addi- 
tionnelle  d'argent  pur. 


Les  modeles  de  l'Argenterie  Par  Plate,  des 
par  les  memes  artistes  qui  ont  fait  lea  superbea 
modeles  de  l'Argenterie  Community  Plate,  sonl 
plus  jolis  que  ceux  de  n'importe  quelle  autre  ar 
genterie  offerte  a  ce  prix.  Cette  argenterie  donne 
une  apparence  plus  distingueo  a  la  table  et  elle 
donne  une  plus  grande  satisfaction. 
Comme  arbitre  du  bon  gout.  le  mart-hand  est  en 
position  de  discerner  rapidemenl  la  valour  des 
articles  qu'il  recommande  a  sa  clientele  Avec 
l'Argenterie  Par  Plate  il  aura  une  ligne  qu'il 
pourra  rendre  avec  la  plus  entiere  confiam 


Faite  au  Canada  par  la 

ONEIDA  COMMUNITY,    LTD. 

Fabricants  aussi  de  la  celebre  Argenterie  De  Luxe  Community  Plate. 

NIAGARA   FALLS,   ONT. 
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VENTE  D1NVENTAIRE 


MESSIEURS  :  — 

Nous  avons  100,000  pieds  de  moulures  as- 
rorties  pour  enccdrement  de  %",  1",  V/2",  2" 
de  large;  fin i  dore.  circassien,  chene  fume  et 
imitation,  que  nous  devrons  ecouler  d'ici  au  15 
decembre.  Dans  le  but  de  catisfaire  notre  nom- 
breuse  clientele,  nous  n'expedierons  qu'a  cha- 
que  client  800  pieds  assortis  de  ces  moulures, 
representant  200  pieds  de  chaque  largeur  pour 
la  modi  que  somme  de  $50.00.  Ces  moulures 
ont  une  valeur  de  6o  a  12c  le  pied  et  represen- 
tee^ un  assortiment  complet  des  derniors  mo- 
deles.  Ecrivez  et  confioz-nous  votre  commands 
imrr.ediatement. 


ie  WISINIAIN 


Bureau  et  salles  d'echantillons 
58-60    Eoulv.    St  Laurent. 


IS 


Manufacture, 
7   rue   Clarke. 


MONTREAL,   Que. 


Qualite  d'ahord  avec  les 

MANCHES  DE  STILL 


Nous   faisons    une    speciality    de    la    fabrication   des  man- 
ches  en    bois 


LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour    tous    nos    produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  dctaillant. 

Partout  ou  I'on  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL   sont   en    vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che.  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  dctaillant  et  une  satisfaction  par- 
taite    au    client. 


J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas      -      -     Ontario 


LES  GUTILS  DE  BUCHERONS 

DE  PINK 

Les  outils  Etalons  dans  toutes  les  provin- 
ces du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande, 
Australie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  clans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturers  d'OUTILS  DE  BUCHERONS 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 


En    ecrivant    *Ux    annoncsiirs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    8. v. p. 
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FIL  A  LACETS  (COLLETS)  EN  LAITON 

Vn  fil  de  laiton  mou,  calibres  Nos  21,  22,  23  et  24,  en  rouleaux  d'une  once  et  de 
deux  onces,  le  paquet  pesant  cinq  livres. 

L'automne  apportera  une  forte  demande  pour  le  fil  a  lacets     (collets).     Com- 
mandez-en  un  approvisionnement  assez  a  l'avance.    Prix  sur  demande. 


AUTRES  PRODUITS  FOUR  NIS  AUX  QUINCAILLIERS 

Clous 

Fil  de  fer 

a  cloture 

Blanc  de  Plomb 


Broquettes 
Poignees  de  portes 
Fers  a  cheval 
Ecrous 


Vis 

Crochets  a  chapeaux 

et  a  Paletots 

Mastic 


Boulons 

Plombs 

Clavettes 


uhe  Oteel  Company  of  Canada  jCimited 


HAMILTON 
Hamilton 


MONTREAL 
BUREAUX  DE  VENTE  A 
Montreal  Toronto  Winnipeg  St-Jean  (N.B.) 


Vancouver 


Un  pupitre  qui  vous  donne  sur  le  dessus  u 
vous  procure  un  cabinet  de  classement 
classes  selon  vos  besoins  et  prets  a  toute 
demandent  une  attention  future. 

Le  Pupitre  Efficiency  d'"Office  Specialty"  a  ete 
construct  pour  les  homines  affaires  qui  ont  besom 
d'un  grand  .space  libre  et  commode  pour  penser, 
et  qui  ont  a  consulter— lnstantanement— leurs  pa- 
piers Importants. 

Ainsi.    dans   le    Pupitre    Efficiency,    ils   rencontrent 

leur   Ideal— un   dessus  de  bureau   "libre  pour  l'ac- 

"     et    un    cabinet-classeur    approprie    pour    les 


Le  Pupitre  qui  ~ 
remplit  une  Double 
Fonction 

n  vaste  espace  pour  le  travail — et  en  plus 

"personnalise"  ou  vous  pouvez  mettre — 

necessite  de  consultation — les  papiers  qui 


papiers  "neeessaires  a  l'instant",  papiers  qui  peu- 
vent  etre  utiles  a  toute  heure  du  jour. 
SI  vous  etes  int€ress6  a  savoir  comment  le  Pupitre 
Efflcienby  aide  d'autres  hommes  affaires  a  accom- 
plir  une  plus  grosse  journee  de  travail,  ecrivez- 
nous  pour  recevoir  un  catalogue  descriptif. 
THE  OFFICE  SPECIALTY  MFG.  CO.,  Ltd., 
Bureau:    81    rue    Saint-Pierre,       MONTREAL 
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PELLES  A  NEIGE  POUR 
LIVRAISON  RAPIDE 


A  la  date  de  xette  annonce,  nos  assortiments  de 
PELLES  A  NEIGE  sont  bien  assortis  et  toutes  les 
commandes  seront  remplies  dans  1'ordre  de  leur  re- 
ception. Les  premieres  arrivees  seront  les  premieres 
livrees. 


No.    10 


IIO.     <LU 


\>  31  iiq 


■ 


. 


No    40 

iiiu 


lS  u  auaaab  9] 
Inaim 
ftnof  fi 


ino.  ou 


No.  70 


Voasiroa^erez  illustree  a  la  page  257  B  de  notre  Catalogue  No  50, 
une  ligne  complete  de  PELLES  A  NEIGE. 

LEWIS  BROS.,  Limited,       -       -       Montreal 
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"  LI  PE8NTI1RE  BE  MERITE  " 


La  peinture  qui  vous  assure  un  client  satisfait,  un  bon 
profit  et  I'accroissement  du  chiffre  des  ventes  qu'un 
prestige  pour  la  vente  de  marchandises  de  qualite 
vous  donnera  inevitablement. 

Ecrivez-nous  aujourd'hui  meme  pour  avoir  des  ren- 
seignements  au  sujet  de  la  superbe  proposition  que 
nous  avons  pour  nos  agents.  Apprenez  la  demande 
toujours  croissante  des  p'roduits  de  peinture  "C.  P." 
parmi  1es  consommateurs  de  peinture  du  Canada  — 
une  demande  qui  est  maintenue  et  augmentee  par  de 
la  publicite  persuasive  et  bien  placee  chez  les  ache- 
teurs  de  peinture.  Permettez-nous  da  vous  demon- 
trer  comment  vous  y  gagneriez  a  tenir  I'agence  "C.P". 

UNE   CARTE-POSTALE    FERA    L'AFFAIRE 


4* 


$auvez  la  swface  et  vOUs 
sauvez,  tout  a^^tyc^ 


¥??*&-> 


Fabricants  du  fameux  blanc  de  plomb  "Marque   Elephant." 

THE  CANADA  PAINT  CO 

LIMITED 

MONTREAL-TORONTO-WINNIPEG-CALGARY"  HALIFAX 

MINES    D'OXYDE  —  RED  MILL  —  QUEBEC. 
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IGTEURS 


LE  RANGE  EN  FONTE  SOUVENIR  AVEC 
RESERVOIR 

L'un  cles  ranges  les  plus  faciles  a  vondre. 
Bien  fait  et  superbement  flni.  Garanti  cuire 
et  rotir  a  la  perfection.  Muni  d'un  foyer  en 
fonte  grand  et  spacieux  avec  interieur  ride, 
ce  qui  ajoute  a  la  duree  de  ce  foyer  et  a  la 
surface  de  chauffe  du  foumeau.  Exception  - 
nellement  bien  fait  sous  tous  rapports. 


LE    POELE    A    BOIS    ET    A    CHARBON 
COMBINE    SOUVENIR 

Un  range  ideal  eliminant  tous  les  ennuis  du 
combusttible.  Ce  poele  cuit  et  rotit  a  la  per- 
fection avec  du  bois,  du  charbon,  du  coke  ou 
du  gaz.  On  peut  se  servir  du  charbon  ou  du 
gaz  separement  ou  des  deux  en  meme  temps. 
On  peut  passer  du  charbon  au  gaz  sans 
l'emploi  d'outils,  en  une  minute.  Chaque 
range  est  garanti.  Six  ronds  pour  le  char- 
bon.  trois  pour  le  gaz. 


Les  Ranges  SOUVENIR  et  les  Fournaises  New  Idea  crfit 
des  ventes  qui  recompensent  liberalement  le  marchand 
les  tient  en  'magasin. 

La  raison  principale  pour  laquelle  vous  devriez  vendre 
Ranges  Souvenir  et  les  Fournaises  New  Idea  c'est  — 
vous  faites  de  l'argent  avec  ces  lignes. 

La  deuxieme  raison  c'est  —  que  vous  donnez  a  vos  clients 
un  poele  ou  une  fournaise  qui  fera  plus  que  leur  donner  sa- 
tisfactions; ils  ne  pourront  s'empecher  de  les  admirer  et  d'en 
faire  des  louanges.  Chaque  fois  que  vos  clients  vantent  ce 
que  vous  vendez,  vous  en  avez  le  benefice — de  sorte  que  la  pre- 
miere chose  que  vous  devriez  faire  c'est  de  vendre  quelques 
Ranges  Souvenir  et  Fournaises  New  Idea  aux  gens  de  votre 
localite  et  un  commerce  stable  tou jours  grandissant  dans 
cette  ligne  sera  bientot  etabli. 

Ne  vous  contentez  pas  de  quelque  chose  assez  bon  —  ayez 
quelque  chose  de  mieux.  Voici  votre  chance.  Vendez  les 
Ranges  Souvenir  et  les  Fournaises  New  Idea. 

LE  RANGE. EN  FONTE  SOUVENIR 

Un  Range  qui  vous  donnera  une  satisfaction  parfaite  et  sur  lequel  on  peut 
compter  pour  cuire  et  rotir  a  la  perfection.  Chaque  Range  est  garanti. 
Fait  sur  un  modele  nouveau,  ce  Range  est  facile  a  tenir  propre  et  bril- 
lant.  Avec  portes  du  foumeau  en  verre,  thermometre  pour  le  foumeau, 
fond  en  6mail-porcelaine  blanche  et  r^chaud  spacieux. 


LA    FOURNAISE 

A    AIR    CHAUD 

NEW     IDEA 


La  methode  rationnelle  et 
satisfaisante  de  chauffer 
les  maisons.  les  places 
d'affaires,  etc.,  c'est  l'em- 
ploi de  cette  Fournaise 
New  Idea.  Cette  four- 
naise combine  tous  les 
perfectionnements  les  plus 
nouvea'ux  et  les  mieux 
connus  pour  la  produc- 
tion de  l'air  chaud  hu- 
mide,  ou  vous  voulez  l'a- 
voir,  quand  vous  en  avez 
besoin  et  au  degr£  de 
chaleur  desire.  La  New 
Idea  est  un  appareil  dont 
la  construction  est  par- 
faite. Le  foyer  fait  d'une 
seule  niece,  tres  epais  et 
garanti  pour  cinq  ans. 
La  New  Idea  est  garan- 
tie  sous  tous  rapports  et 
elle  est  au  premier  rang 
pour  donner  un  veritable 
service. 


ECRIVEZ-NOUS  POUR  AVOIR   DES  PRIX   ET   DES   RENSEIGNEMENTS  SPECIAUX 


The  Hamilton'  Stove  &  Heater  Co.,  Limited 

SUCCESSEURS    DE 

GURNEY,  TILDEN  &  CO.,  Limited 

HAMILTON,  ONTARIO. 

VANCOUVER.  WINNIPEG.  MONTREAL. 


'75  ANS  DE  SUCCES  DANS  LA  FABRICATION." 
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Uigmentez    vos    Ventes    en    tenant   la    ligne 

MAPLE    LEAF 


Le    MONARCH,  un   superbe    poele  de  famille 

vici  un  poele  indispensable  dans  toutes  les  families.  Vous  constaterez  qu'il  est  de  vente  facile.  II  combine  la 
\ieur  exceptionnelle  aux  derniers  perfectionnements  apportes  a  un  poele.  II  est  d'un  beau  modele  uni  avec  corps 
t  t61e  d'acier  epaisse,  contenant  un  fourneau  parfait  avec  thermometre  pour  l'enregistrement  des  degres  de  la 
ijileur,  un  rechaud  d'une  dimension  exceptionnelle,  une  bartfe  pour  les  linges  de  vaisselle,  le  plus  nouveau  foyer 
IJsc  les  fameuses  grilles  Duplex  pour  brfller  du  bois  ou  du  charbon.  La  vente  de  ce  poele  donne  un  gros  profit.  II 
■j  vend  pour  ainsi  dire  tout  seul  a  cause  de  sa  valeur  exceptionnelle,  de  son  prix  mode>e  et  de  ses  ameliorations 
1    plus  nouvelles. 

La  campagne  de  publicite  natlonale  pour  le  Monarch  rend  faciles  les  ventes  de  ce  poele. 
Ecrivez  aujourd'hui  meme   pour  avoir  un  catalogue  ainsi  que  nos   prix. 

Tnufacture   par 

THE  BEACH  FOUNDRY  COMPANY,  Limited 

OTTAWA CANADA 

Distributeurs    pour    I'Ouest:    THE    CANADIAN      SUPPLY   COMPANY,   SASKATOON,   SASK. 


En   SoriVant   aux   annoncours,  mentionnsz  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONOEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que  nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER, 

est  tres   propice   aux  voyageurs  canadiens  qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 

Telephone:    183 

NAPOLEON  GAGNE 

BOUCHER 
Viande  de  choix  et   legumes.   Articles  d'epicerie. 

67,    6eme   avenue,  MONTREAL. 

Tel.  St- Lou  is  6707 

OMER  MAYER 

MARCH  AN  D-TAILLEUR 

1146    rue    Saint-Denis  MONTREAL, 

Tel.  St-Louis  2969. 

W.  CASTONGUAY 


56    rue    Masson 


MONTREAL. 


Viandes,  Poisson,  Legumes  de  choix 


SERVICE   DE   NUIT 
Phone:   St-Louis  2939 

W.  CHAMBERLAND 

PHARMACIEN 

140  Rachel  coin  Laval,  MONTREAL. 

Telephone  211 

JOSAPHAT  DUBOIS 

EPICIER 
Specialite:    Granit,   Vaisselle 

111    rue   Notre-Dame,  LAGH1NE 

NAPOLEON  AUBIN 

RESTAURANT    DE    PREMIER    CHOIX 
Bonbons,    Tabac.    Specialite:     Biere    d'Epinette 

MONTREAL. 


493  Ave.  Atwater, 


LA  TIOCONDA 

Chaussures    et    reparations   faites   avec   soin.. 


960  rue  Saint-Denis, 


MONTREAL. 


Tel.  St-Louis  735 


H.  HEBERT 


Beurre  de  choix  arrivant  directement  de  la   Beurrerie.    Oeufs 
frais  de  la  campagne.  Specialite:   Volailles. 

647  coin  Marie-Anne  et  Chambord,  Montreal. 


BANQUE  PROVINCIAL*. 

DU  CANADA 


CAPITAL  AUTORISE $5,000,000.00 

CAPITAL    PAYE    ET   SURPLUS 3,000,000 

ACTIF  TOTAL:  au-dela  de 34,000,000.00 

D5  Succursales  dans  les  Provinces  de  (Quebec,  Ontario,  Nouveau 
Brunswick  et  de  l'lle  du  Prince-Edouard. 
CONSEIL  D' ADMINISTRATION: 
President:   Honorable   Sir  HORM1SDAS  LAPORTE,   C.P.,  de 

maison    Laporte-Martin    limitee,    administrateur    du   Cr* 

Foncier  Franco-Oanadien. 
Vice-President:  W.-F.  CARSLEY,  eapitaliste. 
Vice-President:  TANCREDE  BIENVENU,  administrateur  Lak 

of  the  Woods  Milling  Co.,  limited. 
M.  G.-M.  BOSWORTH,  president  de  la  "Canadian  Pacific  Ocea 

Services  Limited". 
Honorable    NBMESE   GARNEAU,    C.L.,    ex-ministre  de  l'api 

culture,  Conseiller  L6gislatif  de  Quebec,  president  de  la  C 

de  Pulpe  de  Chicoutimi.   ■ 
M.  L.-J.-O.  BEAUCHEMIN,  president  de  la  Librairie  Beaucht 

min  limitee. 
M.  M.  CHEVALIER,  directeur  general  Credit  Foncier  Franco 

Canadian. 


BUREAU  DE  CONTROLE. 
(Commissaires-censeurs) 
President:    l'honorable   sir  ALEXANDRE   LACOSTE,    C.R., 

juge  en  chef  de  la  Cour  du  Banc  du  Roi. 
Vice-President:      L'honorable    N.    PERODEAU,    N.P.,    Minist 
sans  portel'euille  dans  le  gouvernement  de  Quebec,  adminii 
trateur   "Montreal   Light.    Heat   &   Power   Consolidated". 
M.   S.-J.-B.  ROLLAND.  president  de  la  Cie  de  Papier  Rollani 


BUREAU- CHEF 
M.  TancrSde  BIENVENU, 
Directeur-general. 
M.  J.-A.  TURCOT,  M.  M.  LAROSE, 

Secretaire.  Inspecteur  en  ch 

M.  C.*A.  ROY, 
Chef  "Bureau  des  Credits". 
Auditeurs  representant  les  Actionnaires 
M.  ALEX.  DESMARTEAU,  Montreal.  M.  J.-A.  LAR*'^!,  Qufl> 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital   autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800.000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 67,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.    F.-L.   Beique,   vice-president; 

A.  Turcotte,  B.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.   Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-g£neral. 
Yvon   Lamarre,   inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers  — — - 

Tout  depSt  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  k  la  Banque  sur  lequel  est  pay6  deux 
fois  par  annee  un  interfit  au  taux  de  3%  l'an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  lea  voyageurs,  ouvre  del 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  le 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIB 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confl6s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  bai 
taux  de  change. 


En    ecrivant    aux    annonceurs.    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.j 
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FINANCES 


LA  QUESTION  DU  CHANGE 


trave  considerablement  le  commerce  etranger 


ux  qui  s'occupent  specialement  des  proble- 
latifs  au  commerce  exterieur  —  particulie- 
;  les  exportateurs   et  les  importateurs  —  sa- 
le la  situation  du  change  constitue  a  l'heure 
e   une  entrave  serieuse   au   commerce  entre 
erses   nations  du  monde.     Voici  ce  que  le 
al  des  Debats"  ecrit  au  sujet  du  commerce 
?s  Etats-Unis  et  la  France : 
3  Etats-Unis  auraient  pu,  si  la  guerre  n'avait 
ite,  continuer  de  vivre  longtemps  encore  par 
tnes,  pour  ainsi  dire,  sans   developper  leurs 
s  avec  l'etranger.     Mais,   par  la  force   des 
ils  sont  devenus,  les  principaux  fournisseurs 
■ope.    Leur  production,  leur  outillage  se  sont 
a  cette  condition  nouvelle.    II  ne  leur  serait 
ssible  aujourd'hui,  sans  provoquer  une  crise 
de  revenir  a  l'etat  ancien,  car  leur  agricul- 
leur  industrie  ne   sauraient  plus   se   passer 
tant,  pour  ecouler  leurs  produits,  des  debou- 
'elles  ont  acquis  pendant  la  guerre.    Expor- 
ievenu  un  besoin  pour  les  Etats-Unis.    Or  il 
3ur  eux  de  decider  s'ils  veulent  prendre  les 
indispensables  pour  pouvoir  encore  le  fai- 
ils  veulent  se  voir  forces  de  renoncer  aux 
ions.     L 'instant  est  critique,  car  la  decision 
}  prise  rapidement.    Si  elle  est  encore  ajour- 
era  trop  tard. 

isiderons,  en  effet,  les  relations  commercia- 
Etats-Unis  avec  la  Prance.  Deja  la  hausse 
ge  et  la  difficulte  des  credits  tendent  a  les 
'.  Si  Ton  n'y  remedie,  il  arrivera  certaine- 
i  moment  ou  elles  seront  completement  pa- 
Mais  dira-t-on,  les  produits  des  Etats- 
lt  absolmnent  indispensables  a  la  France; 
ourrait  vivre  sans  eux.  C'est  une  erreur,  II 
que  depuis  la  guerre  nous  avons  pris  l'ha- 
le  nous  fournir  prihcipalement  aux  Etats- 
tfais  quand  nous  ne  pourrons  ])lus  rien  y 
faute  de  moyens  de  change,  il  faudra  bien 
s  nous  adressions  ailleurs.  Nous  souffrj- 
is  doute,  nous  serons  forces  de  nous  res- 
mais  nous  vivrons  tout  de  meme. 
lenient,  il  se  passera  alors  ce  que  Ton  com- 
eja  a  entrevoir;  c'est  que  le  courant  de  nos 
ions  se  detournera  de  l'Amerique  pour 
tir  d'autres  pays.  L'AUemagne  ne  demande 
s  fournir  tous  les  objets  manufactures  que 
ons  des  Etats-Unis.  Quant  aux  matieres 
s  et  aux  produits  alimentaires,  croit-on 
ne  les  trouverons  pas  ailleurs  que  chez 


eux?  Est-ce  chez  eux  que  nous  allions  les  chercher 
avant  la  guerre?  II  n'y  a  guere  que  le  coton  que 
nous  etions  obliges  de  leur  demander.  Mais  la  cul- 
ture du  coton  se  developpe  dans  d'autres  pays  et,  si 
nous  savons  mettre  nos  colonies  en  valeur,  nous  en 
tirerons  non  seulement  le  coton,  mais  bien  d'autres 
produits  que  nous  achetions  autrefois  a  l'etranger. 

Nous  ne  devrons  done  pas  obligatoirement  res- 
ter  tributaires  des  Etats-Unis  pour  nos  importa- 
tions. Nous  le  desirons  cependant,  car  il  repugne- 
rait,  au  lendemain  d'une  guerre  qui  a  cree  tant  de 
liens  entre  nous  et  nos  allies,  de  rompre  nos  rela- 
tions commercials  avec  l'un  d'eux;  cela  serait 
i'autant  plus  choquant  que  les  pays  qui  profite- 
raient  de  cette  rupture  seraient  nos  ennemis  d'hier. 
Mais  la  chose  ne  depend  pas  de  nous.  C'est  aux 
Americains  de  decider  s'ils  entendent  conserver  la 
situation  preponderate  qu'ils  ont  acquise  avec  une 
rapidite  inesperee  sur  le  marche  international,  ou 
si  au  contraire  ils  se  risqueront  non  seulement  a 
perdre  les  benefices  de  cette  situation,  mais  aussi  a 
subir  les  repercussions  qu'aurait  sur  leur  marche 
interieur  la  perte  de  tout  debouche  exterieur.  A  la 
question  posee  de  cette  facon,  il  ne  semble  que  la 
reponse  puisse  etre  douteuse. 

On  objecte,  nous  le  savons,  les  difficultes  pra- 
tiques que  Ton  rencontre  dans  la  realisation  des 
credits,  le  manque  aux  Etats-Unis  d'une  organisa- 
tion semblable  a  celles  des  banques  europeennes 
qui  sont  en  contact  direct  avec  le  public  pour  le  pla- 
cement des  titres  etrangers.  Mais  ces  difficultes  ne 
sont  pas  insurmontables  et,  avec  le  temps,  elles  se- 
ront surmontees  parce  que  le  besoin  cree  forcement 
l'organe,  et  que  les  Etats-Unis  ont  un  besoin  absolu 
d'absorber  des  titres  etrangers  s'ils  ne  veulent  pas 
perdre  leur  fortune  exterieure.  En  attendant  que 
Taction  du  public  puisse  intervenir,  il  est  possible 
de  realiser  des  operations  de  credit  provisoires  qui 
anticiperaient  en  quelque  sorte  cette  intervention, 
et  qui  se  denoueraient  par  elle.  Certains  Ameri- 
cains le  reconnaissent  d'ailleurs.  Au  congres  d'A- 
tlantic  City,  M.  Norman  Davis  a  declare  que  les 
Etats-Unis  devraient  escompter  a  la  France  l'in- 
demnite  qu'elle  a  obtenue  de  l'Allemagne.  Ne  se- 
rait-ce  lias  la  solution  la  plus  simple  et  la  plus  ra- 
tionnelle? 


LE  RAPPORT  DE  LA  BANQUE  DES  MARCHANDS 


o 


Le  rapport  bi-annuel  de  la  banque  des  mar- 
chands  du  Canada  qui  vient  d'etre  publie,  accuse 
des  gains  appreciables  sur  la  periode  precedente. 
Les  chiffres  qui  figurent  au  compte  des  profits  et 
pertes  ne  seront  connus  qu'a  la  fin  de  l'exercice  fi- 
nancier, mais  on  peut  se  rendre  compte  des  progres 
realises  par  cette  institution  en  constatant  que  du- 
rant  cette  periode  de  six  mois  l'actif  totalise  a  subi 
une  augmentation  de  $32,582,136  en  atteignant  le 
chiffre  de  $198,506,572. 
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Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

"La  PreVoyance"  6met  une  Police  de 
Garantie  pour  Gerants,  Comptables, 
Caissiers,  Commls,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a  commission,  qui  abolit  la 
pratique  equivoque  et  surannfie  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  assure  le  patron  contre 
toute  perte  occasionnGe  par  les  d6- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employes.  "La  Prevoyance"  £met 
aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  Societes  de  Bien- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  to'us 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renseignements, 
B'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNE, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


ASSURANCE 
COMMERCIALE 

Un  commerce  quel  qu'il  soit  ne 
saurait  etre  solidement  protege, 
si  ceux  qui  contribuent  le  plus 
a  son  succes  ne  sont  pas  titu- 
laires  d'une  Police  d'Assurance 
dite  de  Protection Commerciale. 

S'adresser  pour  tous 
renseignements   a    la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Siege    social        -       -        TORONTO 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.   Comptable.      Comptable 

Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteura 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telSgraphique:  "GONTHLEY" 


La  Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre  I'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Girouard,  Salnt-Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  g6rant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Malson  fondee  en  1870 

AUGUSTE  COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle    et    Qulncalllerle.    Verres 

a   Vltrea,   Pelnture,  etc. 
Speclallte;  —  Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable.     Montreal 


La  malson  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  <!e 
cette  economic  Attention  toute  sjpe- 
ciale  aux  commandes  par  la  mulle 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  marche. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnle  Independante  (Incendle) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GACNON,  C.A. 

COMPTABLE    LICENClE 
(CHARTERED   ACCOUNTani 
Chambres  315,  316.   317.    Edit".' 
Banque   de    Quebec 
11    Place    d'Armes.    M  O -v.  "r  o  P  /. 


Main    7059 

PAQUET   &    BONNIER 

Complains  l.iquldateurs,  Audi- 
teurs,  Prets  durgent,  Collection 

i-hainliie  5«>1 
120   St-.Iaci     -h  MONTREAL. 


L.  -  R.    MO  N  TB  R  I  AND 

Architecte  et   Mesureur, 
230  rue  St-Andre,  Montreal. 


bolide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  inoder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnle 
canadienne  d'assurance-vle. 


SonLij 


SIEGE: 


m 
OF 


- 


WESTER 

ASSURANCE  CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre    Incendle,  Assuran 
ces    Maritlmes,    d'Automoblles,  con 
tre    I'Explosion,    I'Emeute,  la  Diso 
ganisation  Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela   de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT. PIERRE 
ROBT.  BICKERDIKE,  geriiil 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 
COMPANY 

MONTREAL 

■ 
Capital   Autoris6 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.« 

Theodore   Meunler,   Directeur 
B.  A.  Charlebols,  Sous-Dlrecteu 


GARAND,  TERROUX  &  C 

Banqulers  et  Courtlen 
48    rue    Notre-Dame    0.,    Montre" 


.ntinnn*i  "Le   Prix   Coarant",  «.V.|». 
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ASSURANCES 


L'ASSURANCE  ET  LE  COMMERQANT 


lanquier  et  le  marchand  de  gros  qui  financent 
le  detailant  veulent  savoir  s'ils  sont  proteges  en 
cas  de  son  deces. 


M.  A.  Gordon  Ramsay,  assistant  surintendant 

a  Canada  Life  Assurance  Co.  traite   de   l'assu- 

e-vie  au  point  de  vue  du  banquier  dispensateur 

edit,  dans  le  numero  de  Novembre  de  l'"Union 

c  Monthly".     "Les  corporations  et  les  associa- 

de  la  nation  ne  font  que  commencer  a  se  ren- 

:ompte  de  la  part  que  jouent  les  assurances-vie 

les  affaires  non  seulement  des  grandes  entre- 

s  mais  aussi  des  moyennes  et  des  petites.  Telle 

opinion  de  M.  Ramsay  qui  ajoute: — 

"Jusqu'a,  il  y  a  quelques  annees  la  protec- 
de  la  famile  etait  la  seule  fonction  de  l'assu- 
i-vie  generalement  reconnue.      Un  des  prmci- 
banquiers  du  Canada  parlant   de  la  relation 
e  qui  existe  entre  l'assurance-vie  commercia- 
l'extension  de  credit  disai;  recemment: — 
Notre  banque  considere  toujours  l'assurance- 
imme    un   point   favorable  dans   la   demande 
emprunteur  lorsqu'il  est  capable  de  montrer 
a  famile  et  ses  affaires  ont  ete  protegees  par 
rance-vie  contre  la  possibility  d'une  mort  su- 
II  arrive  souvent  que  la  prosperity  d'un  corn- 
repose,  en  grande  partie  sur  la  continuation 
seule  vie.    En  pareil  cas  il  est  plus  qu'impor- 
lle   couvrir  par  une  assurance   le   risque  d'un 
re  qui  pourrait  atteindre  ce  commerce  par  la 
Jsubite  du  dit  individu.    La  banque,  en  conse- 
'■3,  est  toujours  heureuse  de   voir  la   position 
•maison    fortifiee  par    des    polices    associees, 
fement  quand  le  capital  est  tellement  modes- 
proportion   du  volume   d'affaires   qu'aucun 
ne  saurait  en  etre  distraite  sans  embarras." 


1708 


NARCISSE   VENNE 

MARCHAND-TAILLEUR 

ILmherst    pres    Demontigny,     Montreal. 


Halle  2779 


Complets  faits  sur  mesure 


L.  L.  SICARD 


MERCIER,   CHAPELIER    ET   TAILLEUR 

ie    Ste-Catherine,        MAISONNEUVE. 


juis  9832 


A.  R.  TETREAULT 

MARCHAND    DE    PROVISIONS 

Gilford,  coin  Chabot,     MONTREAL. 


'"L'assurance-Arie  commerciale  interesse  aussi 
1c  banquier  quand  il  examine  le  risque  d'un  credit 
au  point  de  vue  moral.  A  ce  propos,  le  president  de 
la  Chase  National  Bank  of  New  York  di::  "Quand 
un  homme  vient  nous  trouver  pour  un  emprunt 
nous  desirons  savoir  combien  il  porte  d'assurance- 
vie,  non  pas  tant  comme  indication  de  sa  puissance 
financiere,  mais  comme  indication  de  sa  mentalite, 
car  re-sprit  qui  pousse  un  homme  a  assurer  sa  vie 
est  le  genre  d'esprit  qui  conduit  l'homme  au  succes 
en  affaires." 

"Jusqu'a  ces  derniers  temps,  l'assurance  com- 
merciale a  ete  principalement  consideree  comme 
utile  aux  grosses  maisons.  Mais  on  en  arrive  de 
plus  en  plus  a  reconnaitre  que  cette  forme  de  pro- 
tection est  aussi  necessaire  sinon  plus  aux  plus  pe- 
tites corporations,  aux  petites  associations  ou  aux 
modestes  commercants.  On  n'a  qu'a  jeler  un  coup 
d'oeil  ici  et  la  dans  un  village  pour  decouvrir  une 
modeste  societe,  que  ce  soit  une  epicerie,  une  bou- 
cherie  ou  un  magasin  de  nouveautes  ou  uft  maga- 
sin  general  qui  a  besoin  au  moment  meme  d'une 
protection  quelconque  pour  son  commerce  et  son 
credit,  protection  que  seule  la  compagnie  d'assu- 
rance-vie  peut  procurer. 

"Le  banquier  et  le  marchand  de  gros  sont  vita- 
lement  interesses  a  savoir  si  tel  client  en  societe 
sera  affecte  par  le  deces  de  l'un  des  associes.  Quels 
fonds  seront  disponibles  pour  l'achat  de  son  inte- 
rH  ou  pour  la  continuation  des  affaires.  11  se  peut 
qu'il  n'y  ait  pas  de  capital  suffisant  ou  de  pouvoir 
d'emprunt  suffisan-;'  pour  permettre  au  partenaire 
survivant  l'achat  des  interets  du  defunt.  Un  autre 
associe  avec  du  capital  est  difficile  a  trouver,  sur- 
tout  a  la  hate.  Frequemment  il  en  resulte  la  perte 
d'un  commerce,  perte  qui  s'etend  a  tous  ceux  qui  y 
ont  un  interet  quelconque. 


L.  ARCHAMBAULT,  Enr. 

Articles  d'epicerie.  Specialites:    BEURRE,  OEUFS 

34  av.  Delorimier,  MONTREAL. 


Tel.  Westmount  7586 

L.  J.  LABERGE 

EPICIER 

795  rue  Saint-Antoine,  MONTREAL. 


Magasin  de  5c,  10c,  15c  et  25c  de 
LAPIERRE 

247  rue  Ste-Catherine,  MAISONNEUVE. 
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Faciles  a  vendre  dans  le  temps  de  Noel 

Preparez-vous   pour  le   commerce   de    Noel   de    Lampes   por  tatives,    batteries    d'allumage    et    piles    seches.    Prenez   en 
stock    la   ligne    Reliable  et  etablissez   la   fondation   d'un   commerce  immediat  et  futur. 

Les   lampes   portatives  et  les   projecteurs    Reliable  seront     achetes  en   enorme  quantite  comme  cadeaux  par  les  gens 

de  la  ville  et  de  la  campagne,  parce  que  ces  articles  sont    superbement  finis  et  qu'ils  peuvent  dormer  un  long  service 

satisfaisant. 

Les  batteries  d'allumage  et  les  piles  seches   Reliable  se  v  endent    facilement    aux    automobilistes,    aux    proprietaires 

de  canot   automobile,   aux  cultivateurs,   et   a   plusieurs   aut  res  categories  de  gens.    Elles  sont  "puissantes  et  durables". 

Les  produits  Reliable  sont  annonces  dans  tout  le  Canada     et   fabriques   au     Canada.      lis     etablissent     un     commerce 

permanent. 

Essayez  une  Batterie  et  une  lampe  portative   Reliable  et     vous  voudrez  en  vendre.    Nous  fournissons  toutes  les  aides 
de  vente  necessaires  pour  relier  votre  magasin  a  notre  publicite. 
II  y  a  plus  d'argent  a  faire  pour  vous  avec  les  produits  canadiens   Reliable  qu'avec   les  lignes  rivales. 

ECRIVEZ    AUJOURD'HUI     MEME. 

The  dominion  Battery  C° 

733  DUNDAS  STREET  EAST 
TORONTO,  CANADA. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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LES  STEELCLAD   GALATEAS 

Supportent   les    epreuves   de   la   lessive 

Pour   Robes  elegantes,    Blouses,    Middies,   Tablie:'s  et  Costumes   de  Jeux.     Se 
distinguent  par  leur  solidite   et   leur  durability.     Couleurs  garanties  indelebiles. 

THE  DOMINION  TEXTILE  CO.,  Limited  j 


TORONTO 


MONTREAL 


WINNIPEG 


niiiiiin  ■  tr 
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Fonde  en  1887 
I,   XXXII— Xo   49 


Montreal, 
vendredi  5  Dec.  1919 
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Bes  produits  qui  assurent  invariablement  des  ventes  repetees 

La  preiriere  fois  que  vous  vendez  une  specialite  pour  la  toilette  portant 
l'etiquette  PALMOLIVE  vous  vous  assurez  un  client  satisait. 
La  qualite  Palmolive  ne  desappointe  jamais.     Elle  fait    l'sducation    du 
client  a  qui  des  preparations  mcins  parfaites  n'avaient  pu  donner  satis- 
faction. 

La  ligne  Palmolive  a  l'appui  d'une  publicite  si  intensive  que  son  nom  est 
devenu  familier  a  tous  les  lecteurs  des  magazines.  Chaque  client  qui  en- 
tre  dans  voire  magasin  connait  au  long  Thistoire  des  huiles  de  palmoli- 
ve et  leur  origine  ancienne. 


Savon  Palmolive 

("est  probablement  le  seal  savon  au 
tnonde  que  les  hommes  connaissent 
et  demandent  par  son  nom.  Ceci  a 
ete  prouve  durant  la  guerre  par  les 
demandea  universelles  des  soldats  en 
service.  Les  iemmes  le  preferent 
parce  que  c'est  le  plus  doux,  le  plus 
delicat  et  le  plus  adoucissant  de  tous 
les   agents   nettoyeurs. 

Shampoing  Palmolive 

Ce   shampoing   a   l'huile   de    palme    et 


a    l'huile   d'olive,    c'est   du    Palmolivu 

sous  la  forme  liquide,  necessaire  pour 

le  lavage  des  cheveux.     Sa  popularity 

ne  le   cede   qu'a    celle  du   Savon    I'al 

molive. 

Creme  Palmolive, 

pour  la  Barbe 

Cette  creme  parfaile  (tonne  une  lotion 
mousseuse  qui  rend  Inutile  toute  autre 
application.  Une  seule  application 
suffit  pour  une  barbe.  Aussi  popu 
laire  choz  les  homines  que  le  Savon 
Palmolive. 


THE    PALMOLIVE    COMPANY    OF    CANADA,    Limited 

TORONTO,  ONTARIO. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Lo    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Plus  cTennui  —  Plus  de  trouble  — 
Plus  de  gaspillage 

Lorsque  vous  etes  pressee  —  lorsque  vous  devez  at- 

tendre     pour  votre  fourneau  —  lorsque  vous  ne  pouvez 

avoir   la  bonne  temperature  —  ce  sont  la  les  causes  de 

vos  ennuis  quand  vous  vous  servez  de 

la    mauvaise    sorte    de  poudre    a  pate 

pour  vos  patisseries. 

Pour  obtenir  de  bons  resultats  avec 
vos  patisseries,  pour  ne  pas  avoir  d'en- 
nuis  ni  gaspiller  des  gateaux  et  de  la 
patisserie  en  depit  de  circonstances  ad- 
verses,  vous  devez  d'abord  apporter 
beaucoup  de  soin  au  choix  de  votre 
poudre  a  pate. 
Servez-vous  de  la 

EGG-0 

Baking  Powder 

Elle  accomplit  invariablement  son  oeuvre.  Sa  double  action  faijt 
qu'elle  ne  manque  jamais  de  faire  lever  la  pate,  meme  si  vous  de^ 
vez  attendre  que  votre  fourneau  soit  pret. 

Suivez  toujours  le  mode  d'emploi  —  une  cuilleree  a  the  rase  pour 
une  tasse  rase  de  farine  bien  tamisee.  En  faisant  cela  vous  em- 
ployez  d'un  quart  a  la  moitie  moins  d'EGG-0  et  vous  obtenez  de* 
meilleurs  resultats. 

The  Egg-0  Baking  Powder  Co.,  Limited 

HAMILTON,  Canada. 


Cette 


•      ••    A 


Educationnelle 
veut  dire 
de  l'argent 
pour  vous 


Les  ventes  dans  TOntario  seul  en  1918  ont  ete  21  (vingt-et-une)   fois  plus  con- 
siderables qu'en  1915.   Tout  commentaire  serait  inutile. 

Notre  service  est  efficace  et  Ton  peut  s'y  fier. 

La  Egg-O  est  tenue  en  stock  par  tous  les  marchands  de  gros. 


7  ^y  •     Egg-0  Baking  Powder  Company,  Limited 


%V£  fl£> 


HAMILTON 


CANADA 


En   gcrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  t.v.p. 
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Voire  Argent  Vous 
Revient-il  Chaque  Semaine   ? 

ou  vos  marchandises  dorment-elles  sur  vos   tablettes  pendant  six  mois  ou  plus? 

M vJormicks 

Jersey  Cream  Sodas 

se  vendent  rapidement,  et  par  suite  sont  une  ligne  profitable  pour  le 

marchand. 

Des  marchandises  qui  se  vendent  rapidement  doivent  avoir  la  qua- 

Iit6. 

Le   public   doit  savoir  qu'ils  possedent  la  qualite. 

En   consequence   notre   "Politique  de    ventes"    c'est    la    Qualite,    la 

Publicity  le  Service. 

The  McCormick  Manufacturing   Co.,  Limited 

LONDON,  CANADA 

Succursalet_MONTREALi      OTTAWA,      HAMILTON,      KINGSTON,      WINNIPEG,     CALGARY, 

PORT  ARTHUR,  ST.  JOHN,   N.   B. 


133 


En  ecrivant  aux  annonceura,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  t.v.p. 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  decembre  1919.  Vol.  XXXH  —  No  49 


..."NOUS  HOflS  TRUITONS  EQUITABLEMENT"... 

FACTEURS  QUI  ED1FIENT  N'IMPORTE  QUEL  COMMERCE    ET 
COMMENT  LA  CHAMBERLAIN  MEDICINE  COMPANY  A  AGI 
EQUITABLEMENT  AVEC  VOUS  DEPUIS  BIEN  DES  ANNEES. 

1° — Aujourd'hui,  nos  prix  sont  encore  meme  plus  prontables 
pour  vous  —  Par  exemple:  Vous  vendez  a  65c  aujourd'hui 
ce  qui,  avec  votre  escompte,  vous  revient  a  moins  de  40c. 
La  dimension  que  vous  vendez  35c  vous  coute  moins  de  21c. 

2° — En  mettant  en  evidence  le  Remede  contre  la  Toux,  le  Lini- 
ment et  les  Tablettes  Chamberlain,  vous  offrez  a  vos  clients 
des  remedes  d'une  valeur  eprouvee  et  qu'ils  connaissent  tres 
bien  depuis  plusieurs  annees  par  les  eloges  qu'en  font  leurs 
amis  et  notre  publicite  persistante  dans  tout  le  Canada  par 
les  quotidiens,  les  magazines  et  les  journaux  d'agriculture. 
Cette  publicite  vous  aide  —  et  nous  aussi. 

3° — Les  produits  Chamberlain  ne  renferment  pas  de  Narcotiques. 


PRIX  DE  LA  CHAMBERLAIN  MEDICINE  CO. 

Reirede  Chamberlain  contre  la  toux,  $4.80  la  douzaine. 
Se  vend  $7.80. 

Deux  dimensions:  35c  et  65c,  $2.50  la  douzaine. 
Se  vendent  $4.20. 

Liniment  Chamberlain,  deux  dimensions,  meme  prix 
que  les  precedents. 

Tablettes  Chamberlain,  dans  de  petites  bouteilles  com- 
modes, $2.00  la  douzaine.    Se  detaillent  $3.00. 


Dcnnez  votre  commande  a  votre  marchand  de  gros,  ou 
directement  s'il  ne  peut  vous  en  fournir. 

IBERLAIN  MEDICINE  CO.,  TORONTO 


En   ecrivant   aux   snnonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant".  s.v.p. 
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EST  LA  MARQUE 

QUI  EST  TOUJOURS  AU 
PREMIER  RANG 


HODON,   HEBERT  &    CIE.,  LIMITED 

MONTREAL 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Nos  Prix   sont  Toujours  les 
Plus  Bas  du  Marche 

Grace  au  soin  que  nous  apportons  a  la  fabrication  de  nos 
balais*  nous  sommes  en  mesure  de  toujours  donner  entie- 
re  satisfaction  a  nos  clients. 

Nous  vous  conseillons  de  placer  IMMEDI ATEMENT  votre 
commande  pour  Fautomne  prochain,  vu  que  le  ble-d'Inde 
a  balais  va  devenir  tres  rare  et  qu'il  se  vendra  tres  cher 
d'ici  la. 

Nous  apportons  une  attention  toute   particu- 
liere  aux  commandes  par  la  poste. 

La  Fabrique  de  Balais  de  Granby 

GRANBY,  Que. 


En   ficrlvant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix   Courant",   2-v.p. 
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UN  BOUCHER  SE  RECONNAIT 

A  LA  SAUCISSE  QU'IL  VEND 

LE  chiffre  de  vos  ventes,  M.  le  boucher,  depend  de  ce  que  vous 
vendez.  Des  produits  inferieurs  font  perdre  des  ventes;  une 
vente  de  mauvaise  saucisse  veut  dire  la  perte  d'un  client  et  beau- 
coup  de  difficulty  pour  regagner  sa  confiance.  Mettez  en  evidence 
les  produits  Davies  —  ils  sont  connus  et  le  public  a  confiance  en 
eux.  C'est  le  bon  temps,  actuellement,  avec  les  matinees  froides, 
d'etaler,  bien  en  evidence,  sur  votre  comptoir,  la  Saucisse  de  Pore 
Davies.  Cette  saucisse  est  parfaite  sous  tous  rapports. 

SAUCISSE  DE  PORC  de  la 
QUALITE  DAVIES 

Cette  saucisse  est  faite  avec  des  morceaux  de  pore  choisis  avec 
soin  —  et  elle  est  bien  faite. 

La  Saucisse  de  Pore  de  Davies  est  delicieuse  ces  matins  froids. 
Servez-la  tres  chaude  au  dejeuner,  et  vous  admettrez  que  c'est 
le  mets  le  plus  delicieux  que  vous  ayez  encore  goute. 

Parlez  a  vos  clients  de  la  Saucisse  de  Pore  de  Davies  (sans  ou- 
blier  nos  autres  produits,  aussi) ;  ils  les  aimeront  —  et  reviendront 
en  acheter  encore. 


THE 
WILLIAM 


DAVIES.0 


MONTREAL 


COMMNY 
IMITED 


Siege  social:  TORONTO 

x%.   ^*^  ^o^.    >o^  %g 


En   ecrivant   aux   annenceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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ERFECT 


w 


1 


AUX  MARCHANDS  PROGRESSIFS 


ILjETTEZ   cette    Marque   Canadienne   a   I'avant   et  voyez   quelles      ) 
*"   importantes   affaires    elle    vous   vaut.      Faites-en    un    etalage 
bien  en  vue  sur  vos  rayons.     C'est  une  ligne  qui  ajoute  du  pres- 
tige    a    tout     magasin.     Recommandez     le     Cacao    Perfection    de 
Cowan,  parce  que  vous  savez  que  c'est  le  plus  pur  et  le  meilleur.      I 

Une  premiere  vente  a  un  client  en  fait  un  acheteur  fidele. 


«       1 


Cette  illustration 
montre  une  grappe 
de  feves  de  cacao 
comme  on  les  trou- 
ve  sur  I'arbre  tro- 
pical "Cacao  Theo- 
broma".  Apres  que 
les  feves  ont  ete 
detachees  et  s6- 
chees,  elles  sont 
expediees  a  la  mai- 
son  Cowan  oil,  par 
un  procede  special 
de  rotissage,  leur 
arome  parfume  et 
leur  saveur  deli  - 
cieuse  sont  conser- 
ves pour  les  con- 
sommateurs  du  Ca- 
cao Perfection  de 
Cowan. 


^shTnTg: 


V 


COWANi 

PERFECT|QN 


\ 


HeaTt 


_5*»k  stois-rt" 


E» 


Fait  au  Canada  dans  I'Usine  ensoleillee  de  Cowan 
TORONTO 
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EXPANSION 


Le  grand  edifice  qui  se  trouve  a  droite  de  1'eHus- 

tration  ci-dessus  est  ime  addition  a  I'usine  de 

The  Cowan  Company  Limited,  Toronto,  actuel- 

lement  en  constructs n,  Qisand  elle  sera  finie, 

cette  batisse  da-ublcra  presque  la  superEcie  de 

cette  grande  Industrie  cliocolatiere  canadienne. 

Avec  ce 

promptemeni 

Cowan,  de  IV 

produits  de  chocolat  de  cette  compagnie. 


ea'tice?  I  on  pourra  expedier 
les   commandes    de    Cacao    de 
e  Buds,  et  les  nombreux  autres 


En    6crlvant    ?ux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Bonnes  Nouvelles  pour  les    connaisseurs    de    sardines. 

Les  "NORSE    CROWN* 

SONT  DE  NOUVEAU  AD  CANADA 

Ces  superbes  petites  sardines  norvegiennes  sont: 
LEGEREMENT  FUMEES  EMPAQUETEES     DANS     LA     MEILLEURE 

D'UN   GOUT   DELICIEUX   EXCEPTIONNEL  HUILE  D'OLIVE 

et     I'inspection     soignee  qu'elles  subissent  avant  leur  preparation  assure  I'etat  parfait  de  chacun 
de  ces  petits  poissons. 

Preparez  immediatement  la  liste  de  vos  besoins — les  commandes  peuvent  maintenant  etre  prises  a 
meme  notre  stock  et  les  consignations  qui  nous  arrivent  continuellement. 

THE  OVERSEA  EXPORT  &  IMPORT  CO. 
LIMITED,  NORVEGE 

Seuls  agents  pour  le  Canada  et   Terre-Neuve: 

Stewart   Menzies   &   Company 

32  Front  St.  W.,    Toronto. 


PRODUITS  ALIMENTAIRES  ECONOMIQUES 


Satisfaction 

pour  le  client 

et 

bon  profit 

pour 

vous 


PARIS-PATE,  un  des  rares  produits  qui  puisse  se  vendre 
encore  a  2  boites  pour  25  cents  tout  en  laissant  un  profit 
raisonnable  au  marchand. 

DEVILLED-TONGUE,  sous  notre  propre  marque  enre- 
gistree,  un  hors  d'oeuvre  delicat,  en  plus  grosses  boites 
que  le  Paris-Pate  individuel. 

SAUCISSONS  FRANCAIS,  a  Tail  ou  sans  ail,  plus  pro- 
fitable que  le  jambon  cuit. 

PATE  DE  FOIE,  pouvant  se  detailler  en  tranches,  frais 
en  tout  temps. 


Tous   nos   produits   sont  fabriques   sous   la   surveillance   d'un   inspecteur  du  gouvernement. 
lis  sont  annoncSs  dans  les  journaux  et  sont  d'une  vente  constante  et  facile. 
Approvisionner-vous  chez  votre  marchand  de  gros  ou  a  la 


Telephone  Victoria  645 


SOCIETE  SPA,  91   Rue  Reading 

MONTREAL.  Fabricants  licencies. 


■n   ecrivant   aux   annonceurs,  menUonnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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LE  CACHETAGE  QUI  CONSERVE  TOUT  LE 
GOUT  ET  TOUTE  LA  FRAICHEUR 

La  capsule  Anchor  est  le  meilleur  cachetage  connu  aujour- 
d'hui  pour  l'empaquetage  de  tons  les  produits  alimentaires. 
Elle  previent  absolument  le  gaspillage  et  la  deterioration 
causes  par  l'emploi  de  fermetures  inferieures  et  elle  con- 
servera  le  produit  hermetiquement  cachete  pendant  des 
annees. 


Renversez  l'empaquetage,  In- 
serez  de  force   line  CUlller  mi 
un    autre    instrument    pointu 
dans   la    garniture. 


\ 


empaquetage  en  un  seul 
ceau  est  muni  d'une  forte 
liture  a  cachetage,  il  vous 
ve  tout  assemble  —  pret 
lacer  sur  le  pot  —  il  est 
lore,  sans  gout  et  parfai- 

t  a  l'abri  de  tout  effet  de- 
re  des  produits. 


-y 


\ 


L'action  des  acides  de  fruits 
on  de  legumes,  celle  du  vinai- 
gre  ou  de  la  saumure,  ne  sau- 
raient  affecter  les  "Capsules 
Anchor",  parce  que  chaque 
fermeture  est  laquee  en  or 
avec  notre  laqueur  special, 
cuit  dans  les  pores  du  metal. 


> 


V 


-  Soulevez-en  un  bout  — 


cachetages  d'un  superbe  dessin  ajoutent  a  l'apparence  de 
e  stock  et  rehaussent  sa  valeur  pour  la  vente. 

derniere  et  non  la  moindre  de  leur  caracteristique,  c'est 
s  sont  autant  du  gout  du  consommateur  que  du  metteur 
onserve  —  tenement  la  capsule  est  facile  a  enlever  com- 
e  font  voir  les  illustrations  ci-contre. 


vez  pour  avoir  une  brochurette  descriptive. 


Remettez  l'empaqu'etag'e  droit, 
saisissez  le  bout  snuleve.  et 
enlevoz    toulo    la    garniture. 


\  ichor  Cap  &  Closure  Corporation 


OF  CANADA^  LIMITED 


En   icrlvant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 


14 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  decembre  1919. 


Vol.  XXXII  —  No  49 


THE  CANADIAN  MILLING  AGENCY 


Farine,  grains  et  moulees  en  gros,  specialite,  chars  assortis. 

Demandez  nos  prix,  ils  sont  interessants  pour  vous;  nous  sommes  en  position 
de  vous  donner  l'assortiment  dont  vous  avez  besoin  dans  chaque  char. 
Commandes  par  la  malle  sollicitees. 


THE  CANADIAN  MILLING  AGENCY 


Farine,    Grains  et  Moulees  en  gros 

VICTORIA VILLE,  Que. 


- 


Une  Bonne  Combinaison  pour 

la  Vente  des 

"SILENT  FIVE"  D'EDDY 

et  les  Articles  en  Fibre  Durcie 

d'Eddy. 


Les  "Silent  Five" — les  allumettes  silencieuses  qui  ne 
renferment  pas  de  poison  et  qui  ne  presentent  aucun 
danger  apres  avoir  servi.  Ces  allumettes  sont  bien 
annonc^es  et  se  vendent  facilement. 

ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE  D'EDDY 

Durables,  legers,  faciles  a  nettoyer  et  a  tenir  propres. 
De  beaucoup  sup6rieurs  aux  ustensiles  en  bois  ou  en 
tole  galvanisee.  Etaler  les  articles  en  fibre  durcie  veut 
dire  les  vendre  facilement. 

La  publicity  d'Eddy  cliez  le  consommateur  cree  de  plus 
grandes  affaires  pour  les  marchands  de  partout. 

En  avez-vous  votre  part  ? 

THE  EDDY  CO.,  Limited 

HULL,  Canada. 


LA  QUALITE  HEINZ 
COMMENCE  AVEC  LA  GRAINE 

Pour  assurer  a  l'epicier  et  a  ses  clients  la 
haute  quality  permanente  des  "57  Vari6tes",  la 
Compagnie  Heinz  s'efforce  d'exercer  un  con- 
trole  aussi  parfait  que  possible  sur  tous  les  in- 
gredients dont  elle  se  sert,  depuis  la  graine  qui 
est  senile,  jusqu'au  produit  qui  arrive  au  con- 
sommateur. 

C'est  dans  ce  but  que  la  compagnie  a  etabli 
19  fabriques-succursales  dans  tout  l'univers,  cha- 
cune  situee  dans  la  region  la  mieux  appropriee, 
par  son  sol  et  son  climat,  a  la  culture  des  meil- 
leurs  produits  dans  leur  genre.  Une  manuten- 
tion  prompte  des  r^coltes  fraiches  est  ainsi  assu- 
me, avec  le  resultat  que  les  "57  Varices"  ne  ren- 
fernient  que  les  meilleurs  fruits  et  legumes  et  les 
plus  frais. 

De  sorte  que  l'6tiquette  Heinz  sur  un  pro- 
duit alimentaire  est  un  symbole  de  quality. 

H.  J.  Heinz  Company 

Tous  les  produits  Heinz  vendus  au  Canada 
sont  pr<§par6s  au  Canada. 


57 


15? 


En    ecrivant   aux   annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 


ol.  XXXII  —  No  49  LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  decembre  1919.  15 


Le  Mince-Meat 
de  Wagstaffe 

a  ce  gout  delicieux  a  Pancienne  mode.  A  Noel 
de  cette  annee  vendez  le  Mincemeat  de  Wag- 
staffe. Vos  clients  seront  plus  qu'enchantes  de 
son  gout  delicieux.  Les 

Plum    Puddings 

de  Wagstaffe  sont  faits  des  ingredients  choisis 
avec  le  plus  grand  soin.  lis  sont  exceptionnelle- 
ment  appetissants. 

Adressez  votre  commande  aujourd'hui  meme. 

Wagstaffe,  limited 

Metteurs  en  conserve  de  fruits  purs. 

HAMILTON  CANADA 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  a.v.p, 
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JOYEUX  NOEL  ET  UNE 


BONNE  ET  HEUREUSE  ANNEE 


A 


TOUS  NOS  CLIENTS,  nous  adressons  des  souhaits  sinceres 
d'un  joyeux  Noel  et  d'une  bonne  et  heureuse  annee. 


A  vous  qui  nous  avez  si  loyalement  encourages  durant  l'annee 
1919,  nous  offrons  nos  remerciements  et  nous  faisons  des  voeux 
pour  que  le  succes  continue  a  encourager  vos  efforts  et  que  l'annee 
qui  va  bientot  commencer  soit  pour  vous  une  ere  d'une  plus  grande 
prosperity  encore. 

Nous  vous  prions  d'accepter  ces  souhaits  sinceres  dans  l'esprit 
qu'il  vous  sont  offerts  —  comme  un  temoignage  d'amitie  et  de 
loyaute. 


Canadian  Packing 
Co.,  Limited 

Successeurs  de 

Mat(hews= 
Blackwell 
Limited 

t  >  mm  ■ 

Succursales  a 
Winnipeg,      Fart     William, 


.jUg| 


v% 


;§-■ 


sin. 


Jsmes  a 

TORONTO,     MONTREAL, 

HULL,    PETERBORO, 

BRANTFORD. 

AQAKAD 


\1Li2.  _-'i._i: __i^i.vi_i- 

tf ATTftfewS  BLACKWELLl,m 


.aiwq  etiwiV 


:t:     1 


TOR0NT0-MONTREAL-HUU 
RETtRBQRO  -  BRANTFORD 


»*-»*Mmna 
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M.  Gendron, 

Sec.-Tres. 


M.  Chevalier, 

Gerant. 


|>UDRON| 

|:DEM0RL!£fi  \ 

liiiHf : 

mrmtXTH  | 

Irup  of  Tar  | .  ■ 

^.^ >\ 

•       hi  ~ 

i*V.:.*y«..x.  S  gj 

|L  8&T8JEtt,    1  I 


de  Goudron 
<u  lie  de  Fole 
de  Mathleu 
ixcellent  re- 
nt   de    I'orga- 


J 


Les  photographies  ci-dessus  repre- 
sented les  deux  hommes  qui  sont 
Tame  dirigeante  de  la  COMPAGNIE 
MATHIEU,  a  l'emploi  de  laquelle  ils 
sont  entres  tres  jeunes.  C'est  a  eux 
que  les  Produits  MATHIEU  doivent 
le  rang  qu'ils  occupent  presente- 
ment  sur  le  marche  canadien. 

Le  Sirop  de  Goudron  et  a  l'huile 
de  foie  de  Morue  de  MATHIEU  a 
subi  l'epreuve  de  plusieurs  annees 
d'usage  et  il  est  maintenant  reconnu 
comme  la  rneilleure  preparation 
contre  la  toux  au  Canada.  La  for- 
mule  originelle  a  ete  amelioree  avec 
le  resultat  que  Ton  ne  peut  inciter 
bien  des  gens  a  employer  un  autre 
remede  contre  la  toux  que  le  Sirop 
de  Goudron  et  a  l'huile  de  Foie  de 
Morue  de  MATHIEU. 


Vous  trouverez  cette  preparation 
en  vente  dans  tous  les  principaux 
magasin  de  l'Atlantique  au  Pacifi- 
que.  C'est  un  remede  souverain 
contre  toutes  les  toux,  rhumes,  etc. 
Commandez  votre  assortment  au- 
jourd'hui  meme  et  soyez  pret  pour 
la  prochaine  saison. 


POUDRES  NERVINES 

De  MATHIEU 

Pour  lous  les  Maux  delete  et  Nevralge 


Les    poudres    Nervines    sont    souveralnes    contre 

les  troubles  nerveux,   maux   de   tgte, 

insomnie,   etc. 

Confiez  votre  commande  a  votre 
tnarchand  de  gros  ou  ecrivez  direc- 
;ement  a  la 


IE   J.    L.    MATHIEU 


(BROOKE 


PROPRIETAIRE 


QUEBEC 


En  ecrlvant  aux  annonceura,  mentlonnez  "Le  Prix  Courant",  a,v.p.   ' 
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&JQUS    avons    fait    cette   annee   deux    fois 
plus    d'affaires    qua    durant    n'importe 
quelle  autre  annee  de  notre  histoire. 

Cela  prouve  que  les  marchands  se  rendent 
compte  plus  que  jamais  auparavant  qu'ils 
devraient  tenir  leur  etat  de  comptes  rapide- 
ment  et  economiquement  a  I'aide  d'une  ma- 
chine plutot  que  par  la  methode  a  la  main, 
lente  et  dispendieuse. 

Cela  prouve  de  la  maniere  la  plus  pratique 
que  les  Caisses  Enregistreuses  National  du 


dernier  modele  aident  les  marchands  a  re 
soudre  leurs  problemes  d'une  facon  plus 
satisfaisante  pour  eux-memes,  pour  leurs 
coutmis  et  pour  leurs  clients. 

C'est  la  meilleure  preuve  que  nos  efforts 
pour  fabriquer  une  machine  qui  sauve  du 
travail  et  du  temps  sont  apprecies  par  les 
marchands  de  partout.  Cela  demontre  que 
les  Caisses  Enregistreuses  National  du  der 
nier  modele  repondent  aux  besoins  des  ma 
gasins  au  detail  dans  tous  les  pays  di 
monde. 


Les  Caisses  Enregistreuses 

necessite 


du  dernier  modele  sont  une 
aires. 


The  National  Cash  Register  Company  of  Canada,  Limited. 


BUREAUX-SUCCURSALES 


Calgary 714  Second    Street   W. 

Edmonton ..5   McLeod   Bldg. 

Halifax 33   Granville   St. 

Hamilton 14  Main   Street  Sast 

London 350  Dundas  Street 

Montreal 122  rue  Ste-Catherine  Ouest 

Ottawa 303  rue  Bank 


Quebec 113  rue  St-Paul 

Regina     1820  rue  Cornwall 

Saskatoon ..  265  Third  Avenue 

St.  John 50  St.  Germain  S 

Toronto 50  Adelaide  SI 


Vancouver  '.  .'  '.         .    ......    .  .   524  Pender  St.  W 

Winnipeg    .       213    McDermot  Avenue 

FABRIQUE:    TORONTO,   ONTARIO. 
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P01I  LES  ARBRES  BE  MR  ET  LES  PETITS  BIS 


AROMINTS 
REPETTI  TABS 


LES  paquets  "Aromints"  et 
Repetti  Tabs  (tablettes 
de  fruits)  ont  un  aspect 
de  fete  irresistible  pour  la 
plupart  des  acheteurs.  Pres- 
que  instinctivement  les  mains 
se  tendent  vers  ces  bonbons. 
Les  5c  passent  sur  le  comp- 
toir;  et  chaque  paquet  qui  est 
vendu  est  une  invitation  pour 
une  autre  vente. 

Vous  connaissez  les  "Aro- 
mints". Vous  avez  vu  recem- 
ment  leur  annonce  dans  "The 
Saturday  Evening  Post"  et 
dans  les  principaux  periodi- 
ques  americains  vendus  au 
Canada. 

Vos  clients  connaissent  les 
"Aromints",  aussi,  et  il  leur 
suffira  de  les  voir  pour  les 
acheter. 


Les  Repetti  Tabs  (tablettes  de  fruits), bien  qu'ils 
ne  soient  pas  aussi  bien  connus  au  Canada,  se 
vendent  en  enorme  quantite  aux  Etats-Unis,  on 
ils  sont  tres  populaires.  II  suffit  de  les  faire 
connaitre  pour  qu'ils  deviennent  vite  des  fa- 
voris.  Tout  comme  les  "Aromints",  ils  sont 
mis  dans  des  paquets  propres,  appetissants, 
commodes  pour  l'etalage  sur  le  comptoir. 

Les  "Aromints"  se  vendent  en  varietes  au 
choix:  pepsine,  permint,  wintergreen,  cannelle, 
clous  et  reglisse,  tandis  que  les  Repetti  "Tabs" 
sont  mis  dans  des  paquets  semblables  a  l'es- 
sence  d'orange,  de  citron,  butterscotch  et  au- 
tres  veritables  essences  de  fruits.  Ces  deux 
produits  sont  faits  au  Canada  pour  le  commer- 
ce canadien  et  ils  rapportent  un  joli  profit. 

Placez  une  commande  d'essai  par  l'interme- 
diaire  de  votre  marcliand  de  gros  et  mettez-la 
en  etalage  pour  le  c6mmerce  de  Noel.  Ils  se 
vendront  tout  seuls,  en  vous  laissant  fibres  de 
voir  aux  autres  besoins  de  vos  clients. 


5c  LE  PAQUET  AU  DETAIL 


©liver=Lee,  Limited 

Selling   Service   Corporation. 

95-97  King  Street  East,  Toronto. 

Distributees  pour  la  Aromint  Mfg.  Co.,  Limited,  Toronto,  Canada.  Repetti,  Limited,  Toronto,  Canada. 


En  ecrlvant  aux  annonceurs,  mentlonnez  "Le  Prix  Courant",  s.v.p. 
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LAISSEZ-NOUS  VOUS  AIDER  AVEC  VOS  TROUBLES  DEM 

PAQUETAGE 

Nous  fabriquons  toutes  sortes  de  boites  en  carton  pour  les  n  archandises 
suivantes:  chaussures,  bonbons,  chocolats,  ferronnerie,  tabac,  tricots, 
lainages,  cereales,  epices,  essences,  cartouches,  remedes,  papeterie,  pro- 
duits  chimiques,  etc.,  etc. 

DECIDEZ  MAINTENANT  DE  NOUS  CONSULTER. 

Une  demande  ne  vous  placera  sous    aucune  obligation. 

En  ecrivant,  mentionnez  ce  que  vous  voulez  empaqueter,  donnez  les  di- 
mensions et  les  quantites  que  vous    voulez  acheter. 

"LA     MAISON     DTJ     SERVICE" 


BOITES    DE    CARTON    DE    TOXJS    GENRES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .     Montreal,  Que. 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


Les  Aliments  marins  de  la  Les  Aliments  marins  de  la 

D  .  i  marque  Brunswick  sont 

marque  Brunswick  sont  tous  .,  ~        j 

empaquetes  au  Canada  pour 

des  produits  canadiens.  les    Canadiens. 

ENCOURAGEZ  L'INDUSTRIE  DOMESTIQUE 

M.  I'epicier,  etes-vous  au  courant  du  fait  que  chaque  boite  d'  f 

ALIMENTS  MARINS  BRUNSWICK 

que  vous  vendez  aide  a  tenir  les  fabriques  canadiennes  occupees? 

CHAQUE  DOLLAR  DEPENSE 

pour  les  produits  canadiens  veut  dire  le  maintien  en  mouvement  des  roues  de  I'industrie  et  donne 
de  I'emploi  a  nos  concitoyens  pendant  que  I'argent  circule  au  Canada. 

VENDEZ  LES  ALIMENTS  MARINS  DE  LA  MARQUE 

BRUNSWICK 

lis  representent  la  perfection  meme  de  I'industrie  du  poisson  en  conserve. 

Les  Canadiens  d'un  ocean  a  I'autre  achetent  la  Marque  Brunswick. 

LES   VENDEZ-VOUS? 

CONNORS  Bros.,  Ltd. 

Black's  Harbor,  N.  B. 
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II  n'y  a  pas  de  doute 

au  sujet  de  la  superiority  de  la 

Confiture    aux    Fraises 
St-Williams 


Les  femmes  de  partout  reconnaissent  cela.  Cette  deli- 
cieuse  confiture  est  faite  de  fraises  fraiches.  bien  mu- 
res, choisies  avec  soin  pour  qu'elles  ne  soient  pas 
meurtries,  puis  elles  sont  ensuite  melangees  avec  du 
sucre  de  canne  pur. 

La  Marmelade  portant  la  Marque  Curling  de  St-Wil- 
liams est  tout  aussi  populaire.  Vos  clientes  constate- 
ront  qu'elle  est  aussi  appetissante  —  tout  aussi  deli- 
cieuse. 

Pour  vous  en  convaincre,  confiez-nous  une  commande 
d'essai. 

St.  Williams  Fruit  Preservers,  Limited 

Agents   vendeurs: 

Maclure  &  Langley 

Limited 

TORONTO 

MONTREAL  WINNIPEG 
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rgonne 


uj\i 

FAUX-eOL 

A-R-ROW 

D'UN  AJUSTE|VIEJ\IT  f  ARFAIT 

CLUETT,   PEABODY   &   CO.    OF   CANADA,    LIMITED 


ON  DEMANDE 


SACS 


de  n'importe  quelle  dimension— en 
n'importe  quelle  quantite 

EN  JUTE— POUR  LE  SUCRE 

Aussi  les  principales  lignes  de  sacs 
en  colon. 


E.  PULLAN 

TORONTO. 


LA  PI 


NAUTE 


se  trouvent  combinees  dans  les 


Chocolats  Lily  White,  20  varietes  au  choix. 

Barres  de  creme  au  chocolat. 

Gateaux  de  creme  au  chocolat. 

Barres  au  lait  et  aux  noix. 

Beurre  d'erable,   beurre  de   chocolat,   beurre   de   peanut. 

Bonbons  clairs,  douze  essences  au  choix. 

SIROP     DE    TABLE. 


\\Ul'/'7/  •- 


Une  vitrine  d'etalage  reservee  pour  un  assortiment  comme  celui-ci  sera  tres  remarquee  dans 
votre  magasin.  II  y  a  dans  I'assortiment  Baines  une  certaine  saveur  qui  plaira  a  -i;ous  leS 
gouts.  Les  bonbons  delicieux  et  hygieniques  de  Baines  sont  de  bonne  vente  et  paient  de 
gros   profits. 

Placez  une  petite  commande  d'essai  et  faites  en  sorte  que  votre  vitrine  d'etalage  de  bonbons 
Baines  vous  rapporte  un  gros  profit. 


IITED 


344  avenue  Delorimier 


MONTREAL. 
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XXXII  —  No  49  LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  decembre  1919.  23 


Les    Bons    Produits 

sont  les  seuls  qui  permettent  aux  marchands  d'attirer  la  bonne  clientele.     Ce  sont  les  seuls  qui 
font  les  bonnes  et  grandes  maisons  de  commerce. 

Vous  pouvez  etre  certains  de  rencontrer  dans  les  meilleures  maisons  d'Epiceries  les 

Essences  Culinaires  de  Jonas 

parce  qu'on  y  sait  qu'il  est  impossible  de  trouver  sur  le  marche  des  "Essences  Culinaires"  supe- 
rieures  a  celles  de  la  marque  "Jonas".  Leur  grand  debit  fait  qu'elles  sont  de  vente  plus  profita- 
ble que  les  essences  de  n'importe  qu  Jle  autre  marque.  Beaucoup  vendre  pour  multiplier  les  pro- 
its,  telle  est  la  regie  des  commercants  avises  et  ePe  est  facile  a  mettre  en  pratique  avec  les 
ESSENCES  CULINAIRES  DE  JONAS'*. 

Un  autre  produit  portant  la  marque  "Jonas",  remarquable  par  sa  purete,  sa  saveur,  sa 
'orce,  c'est  la 

Moutarde  Frangaise  de  Jonas 

Elle  a  les  suffrages  de  toutes  les  menageres  qui  ne  supportent  pas  sur  la  table  le  moindre 
)roduit  falsifie.    C'est  un  produit  sur  pour  le  marchand  et  ses  clients. 

Elle  est  sous  verre  en  differents  modeles  qui   permettent  de   faire   un   etalage  attrayant 
lans  le  magasin  et  qui  sont  recherches  par  la  clientele  comme  articles  d'utilite  dans  le  menage. 

La  Sauce  Worcestershire 
"Perfection"  de  Jonas 

st  recherchee  aussi  par  toutes  les  menageres  qui  savent  apprecier  les  bonnes  choses  et  aiment 
servir  des  mets  bien  assaisonnes. 

Le  Vernis  Militaire  de  Jonas 

>st  encore  un  article  que  vous  devez  avoir  en  magasin.     C'est  le  vernis  par  excellence,  brillant, 
dherant,  n'attaquant  pas  le  cuir,  mais,  au  contraire,  l'entretenant  en  parfait  etat. 

Henri  Jonas  &  Cie 

MAISON   FONDEE  EN  1870 

173  a  177  rue  Saint-Paul  Quest,       Montreal 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez  "Le    Prix    Courant",  s.v.p. 
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Mets  Prepares 
de   CLARK 

Boeuf  Sale,  Ragout  anglais,  Ragout  de  queue  de  boeuf,  Saucisse  Cambridge, 

Hachis  de  boeuf  sale,  Langue  a  lunch,  Rosbif,  Pattes  de  cochons  desossees, 

Ragout  de  rognons,  Saucisse  de  Geneve,  Boeuf  a  la  mode, 

Langue  de  boeuf. 

QUALITE  GARANTIE 

Feves  au  lard  de  Clark.  Soupes  concentrees  de  Clark.  Beurre  de  peanut  de 
Clark.  Viandes  en  pots  de  Clark,  Diner  bouilli  canadien  de  Clark,  Etc.,  Etc. 
Tous  de  vente  facile.  ACHETEZ-LES  MAINTENANT. 

W.  Clark,  Limited 


MONTREAL 


Deux  vieux  remedes  de  confiance 


UiiGOUDRONp 

Mtmt&Mmm 

I  MEATHXKtTS.i: 
i  I  Syrup  <rf  Tar  j 


Le  Sirop  de  Goudron  et  a 
I'huile  de  foie  de  morue  de 
Mathieu,  camme  remede 
contre  le  rhume,  la  grippe 
et  la  pneumonie 

et 
les  Poudres  Nervine  de  Ma- 
thieu contre  le  mal  de  tete, 
la  nevralgie,  la  grippe,  la 
nervosite,  etc,  meritent  vo- 
tre  plus  chaleureuse  recom- 
mandation. 

II  y  a  toujours  une  deman- 
de    pour  ces  produits    et    la 
marge   de  profit  qu'ils  lais- 
sent  est  liberate. 
Placez    votre    commande 
aujourd'hui 


BISCUITS 


NOUS  sommes  en  position  de  fournir  au  commerce  un 
superbe  choix  de  biscuits  appropries  pour  toutes  les 
occasions. 
Nous  fabriquons  des  BISCUITS  depuis  nombre  d'annees  et 
nous  nous  sommes  fait  une  reputation  pour  la  fabrication 
de   PRODUITS    DE   QUALITE. 

Nous  n' essay ons  pas  de  ehercher  si  nous  pouvons  fabriquer 
nos  produits  a  meilleur  marche.  Nous  n'achetons  que  des 
ingredients  de  premiere  qualite  et  nous  apportons  le  plus 
grand  soin  a  notre  fabrication,  de  sorte  que  nous  som- 
mes justifiables   de   dire   que  nos  produits 

DONNENT     UNE    SATISFACTION     PLUS    QU'ORDINAIRE 

Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  nos  biscuits: 

ARROWROOT,      CADET,      DAINTY       ENGLISH 
TEA,     GRAHAM      WAFERS,     GRAHAM     SAND- 
WICH,   CREAM    SANDWICH    ASSORTIS,    RICE 
CAKE,      SULTANA. 


Aussi  un  joli  choix  de 
PATE         DE        GUIMAUVE,        SANDWICH 
LIGNES    DE   CONFITURES. 


ET 


Nous    sollicitons    une    commande    d'essai,    et   nous    sommes 

certains   que   vous    serez   satisfait    de   nos    produits. 

Nous    fabriquons    le    fameux    Chocolat    "BORDO"    ainsi  que 

plusieurs  autres  lignes  de  BONBONS. 
Confiez-nous    vos    commandes    et    demandez    des    renseigne- 
ments  sur  nos  lignes.      Nous  y  apporterons  la  plus  grande 
attention  possible. 


La  Cie  J.  L.  Mathieu 

SHERBROOKE     - Quebec. 


FABRICANTS    DE    BISCUITS    ET    DE    CONFISERIES. 

MONTREAL 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Les     Feves    cuites    au 

Four 

MARQUE    SIMCOE 

(a  la  sauce  aux  tomates) 


La  vente  de  la  Mar- 
que Simcoe  est  tres 
profitable.  Ne  laissez 
pas  diminuer  votre 
stock. 


II  y  a  dans  le  moment  une  bonne  demande 
pour  les  feves  cuites  au  four  de  la  Marque 
Simcoe.  C'est  un  mets  riche,  nourrissant  et 
delicieux,  chaud  ou  f roid  —  pret  a  servir. 

La  qualite  des  feves  cuites  au  four  de  la 
Marque  Simcoe  permet  au  marchand  d'in- 
citer  un  nombre  de  plus  en  plus  considera- 
ble de  clients  a  en  acheter  une  caisse  a  la 
fois.  \ 


Dominion   Canners   Limited 


HAMILTON 


CANADA 


En   6crlvant  aux   annonceurt,  mentlonnez  "La   Prix  Courant",  a.v.p. 
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Volaille  Vivante,  Oeufs  Frais 
Pondus  et  Plume 

Demand6s  par 

P.    POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demanclez  les  prix  par  lettre. 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Press6 

Saucissons  de   Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  I'ail 


COTE   &    LAPOINTE 
Enr. 

287   rue   Adam,   MAISONNEUVE 


INVENTIONS 


Protegees  en  tous  pays «, 

Si  vous  avez  une  invention  a  developper 
et  a  prot^ger,  une  marque  de  commerce 
a  faire  enregistrer.  veuillez  communi- 
quer  avec  nous. 

Nous  nous  chargerons  de  faire  pour 
vous  les  recherches  necesraires.  Nous 
vous  aiderons  de  nos  conseils  et  nous 
vous  donnerons  tous  les  renseigne- 
ments  que  vous  d6sirez. 


PIGEON  &LYMBURNER 

AUTREFOIS 

PIGEON,  PIGEON   &    DAVIS 
Edifice  "Power"  MONTREAL! 


HOTEL 

VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri6taire 

COTE 

DU 

PALAIS 

Plan 

America 

in, 

$3.00,   $3.50    et 

$4.00 

pa 

p  jour. 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trutlel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  $  GUILLET 

NOTAIHES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TROIS-RIVIERES 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 


Cidre   Champagne 
Cidre  de  Por>-,me 
Eau   Minera.e 
Fraise 
Orange 


Champagne   Kola      Siphon,  Etc. 

35  rue  Frontenac,  ™™one 


Les 

Farines    Preparees 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vriez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre   magasln. 

BRODIE  &   HARVIE,   Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 


Nos  epingles  a.  linge  sont  d'un 
modele  qui  les  fait  rester  sur  la 
corde.  Et  elles  ■  le  font.  Les 
marchands  savent  cela,  a  en  ju- 
ger  par  la  maniere  que  les  me- 
nageres  les  demandent.  Faites 
flu  meilleur  bois,  elles  me  se  fen- 
dent  pas.  De  superbes  profits  et 
la  satisfaction  des  clientes  sont 
assures  au  marchand  qui  vend 
ces  gpingles.  Adresseg-vous  a. 
notre  agent  le  plus  pres. 


AGENTS:  —  Boivin  &  Grenier, 
Quebec;  Delorme  Frere,  Mont- 
real; J.  Hunter  White,  St.  John, 
N.B.;  H.  D.  Marshall,  Ottawa; 
Harry  Home  Co.,  Toronto; 
Tomlinson  &  O'Brien,  Winni- 
peg; Oppenheimer  Bros.,  Van- 
couver; McFarlane  &  Field,  Ha- 
milton, Canada;  Pyke  Bros.,  Ha- 
lifax,   N.E. 


The  Megantic  Broom  Mfg.  Co. 

LIMITED 

Manufacturiers    de    Balais,   d'Epingles    a 
linge 

LAC  MEGANTIC,  QUE. 


LE 


TUE-MOUCHES 


de    J.     B.     CHOUINARD 

donnera  entiere  satisfaction  a.  votre  clientele,  car  e'est  une 
preparation  infaillible  pour  detruire 

POUX,    MITES,    PUNAISES,    COQUERELLES, 
MOUCHES,   ETC. 
Ne    renfermant    aucun   poison,    on    peut   l'employer   sans  au- 
cun    danger.      Vous   le   vendez   au   detail   25c  la  boite  ou  30c 
pour  un  soufflet  rempli  de  poudre.     Le  prix  auquel  nous  vous 
le  vendo'ns  voiis  l'aisse  un  joli  profit. 
Adressez   votre   commande   a 

J.   B.   CHOUINARD,   Montmagny,   Que. 


COGNAC  ROY 

"LE  R0I  DES  CO0NACS' 

PAR   LA  QUALITE 
est  le  produit  naturel  de  la  distillation  des  Vins. 
Agents  pour  le  CANADA 
M.  Emile  Lucas,  28  rue  St-Sacrement. 


MONTREAL 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  «.v.p. 
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IB  AK I  N  G   S  O  D A' 


^)W  BRAND"  la  marque  toujours  digne  de 
confiance  dans  ses  resultats. 

Aucun  autre  soda  sur  le  mar- 
che  n'est  aussi  connu  de  la 
bonne  menagere  que  le  "Cow 
Brand".  II  est  fameux  pour 
ses  resultats  absolument  cer- 
tains, sa  force,  sa  purete.  Re- 
commandez-le  a  toutes. 
Prenez-en  en  stock,  votre 
marchand  de  gros  en  a. 

CHURCH  &  DWIGHT 


Manufacturers 
MONTREAL 


LIMITED 


wiijiiiiiiiiiuiiiiii.iiea 


A  PURE 
HARD 


JMayJJB^^ 


Tous  les  morceaux  de  savon  a  blan- 
chissage  ont  plus  ou  moins  la  meme 
apparence,  mais  ils  different  entie- 
rement  quant  a  la  qualite  et  a  la 
valeur. 

Le  "SURPRISE"  n'est  pas  autre  cho- 
se qu'un  bon  Savon  Solide — il  n'est 
pas  surcharge  d'ingredients  inutiles 
pour  le  faire  paraitre  plus  gros.  C'est 
la  meilleure  valeur  en  fait  de  vrai 
savon. 


N'acceptez  pas  de  contrefagons. 


The  St.  Croix  Soap   Mfg.  Co. 


"3  LEADERS" 

ALES 
m.  DOW    STOUTS 


ET 


€xtrait  dc  malt 


consommateurs   qui   ne  peuvent   acheter    les    Marques    Dow    chez    les 
marchands  de  leur  localite  sont  pries  de  s'adresser  au  "Departement 
des  commandes  par  la  poste,"  38  Square  Chaboillez,  Montreal. 
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Faites  un  virement  de  votre  argent  12  fois  par  annee. 

[IN  PLUS  GROS  chiffre  d'affaires,  avec  des  marchandises  mises  en  pa- 
quets  de  belle  apparence  et  de  vente  facile,  est  la  solution  des  proble- 
mes  de  l'epicier  aujourd'hui.  Ses  frais  generaux  augmentent  sans  cesse 
—  ses  marges  de  profits  diminuent  sur  certaines  lignes  et  dans  d'autres 
ils  sont  necessairement  stationnaires. 

La  Graisse  Vegetale  "Easifirst"  de  Gunns 
assure  la  plus  grande  partie  du  commerce 
partout  ou  elle  est  mise  en  evidence.  Elle 
possede  la  qualite  pour  assurer  sa  vente. 
Elle  est  populaire  chez  les  menageres  qui 
la  connaissent. 

Prenez  en  stock  la  Easifirst  —  elle  se  vend 
facilement, 

Quntis 

LIMITED 

WEST  TORONTO 


Biere  et  Porter 


Black  Horse 


de  Dawes 

Les  Modeles  depuis  1811 


La  meilleure  lager  et  la  plus 
pure  qui  puisse  etre  brassee. 


Etiquette  Blanche — Etiquette  Verte 
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PftOTEGEZ-VOUS  GONTRE  LA  HAUSSE 

DES  PRIX ! 


Encouragez  le  besoin  universel  d'economie. 

AUCUN  PRODUIT  ALIMENTAIRE  que  vous  pou- 
vez  vendre  a  vos  clients  ne  represente  une  MEILLEU- 
RE  VALEUR  que  le  QUAKER  OATS  ou  le  TILLSON'S 
OATS. 

II  n'y  a  pas  de  produits  plus  f aciles  a  vendre  que 
ceux-ci  aujourd'hui. 

Le  prix  actuel  -  $5.60  la  caisse  de  20  paquets  -  est  su- 
jet  a  monter  en  n'importe  quel  temps,  par  suite  de  la  f er- 
mete  du  marche  de  Tavoine. 

CEST  LE  TEMPS  DE  VOUS  PROTEGER 
CONTRE  LA  HAUSSE 

Donnez  votre  commande  pour  une  livraison  prompte 
— etalez  les  marchandises  dans  votre  vitrine  —  sur  votre 
comptoir. 

Prenez-en  un  stock  suf  f  isant  —  ce  sera  un  achat  pro- 
fitable. 

The  Quaker  Qats  Company 

PETERBOROUGH,  CANADA. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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Notre   fabrique   de    Biscuits     et   notre   raffinerie 
Un  outillage  tres  moderne  nous  permet  de  fabriquer  ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de 

CONFISERIE,  BISCUITS,   BEURRE  DE  SUCRE  A    LA  CREME,   BISCUITS  AU  SODA, 

SIROP  DE  TABLE,  ETC. 

Notre   organisation    nous    permet   de    remplir   promptement     toutes  vos  commandes  pour  NOEL  et  le  JOUR   DE  L'AN. 
Adressez   aujourd'hui    meme   votre   commande   a   votre   epicier  en  gros  ou  ecrivez-nous  directement. 

CHARBONNEAU  Limitee 

Manufacturers  de   Biscuits,    Confiseries,  Sirops,  Etc. 


330  RUE  NICOLET 


MONTREAL 
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Laissez  faire  votre  ouvrage 
par  Ws  Jimeaux  GOLD  DUST, 
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iM.  le  Marchand, 

Vous  rendez-vous  compte  du  benefice  que  vous  realisez  en 
|itiettant  en  evidence  des  marchandises  qui  sont  annoncees  dans 
Itout  le  pays? 


i 


Un  commergant  qui  ne  fait  des  affaires  que  dans  sa  locali- 
se peut  ne  pas  avoir  les  moyens  de  f aire  de  la  publicite  sur  une 
piussi  grande  echelle  que  les  manufacturiers  dont  le  commer- 
ce s'etend  par  tout  le  pays;  MAIS 

II  peut  profit er  de  la  publicite  de  ceux-ci  en  faisant  un  bel 
talage  dans  ses  vitrines  et  en  donnant  aux  articles  annonces 
fclans  tout  le  pays  une  place  proeminente  dans  son  magasin--en 
aisant  —  sienne  --  la  --  publicite  --  des  manufacturiers. 

L'affiche  reproduite  ci-dessus,  bien  coloriee,  pleine  de  vie, 
10'  de  hauteur  par  25*  de  largeur,  s'adresse  plusieurs  fois  par 
jour  a  plus  de  3,500,000  Canadiens. 

Mettez  une  carte  du  STAG  dans  votre  vitrine  et  voyez 
quelle  augmentation  d'affaires  elle  vous  vaudra. 

Faites   voire  cette   publicite 


ECRIVEZ    A    LA 


Canadian  Poster  Company 

Edifice  Lewis,  Montreal 

Pour    la    Publicite    par    I'Affiche    n'importe    oQ    au    Canada. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    a.v.p. 
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HUDON  &  ORSALI 

LIMiTEE  ] 

EPICIERS  EN  GROS 

Importateurs  de  produits  alimentaires,  thes,  etc. 

Proprietaires  des  celebres  marques 
d'epicerie  et  de  produits  alimentaires 

"LA  CORBEILLE"  j 

Comprenant:  Legumes  primeurs,  qualite  garan- 

tie  a  Panalyse.  Conserves  alimen- 
taires: Petits  pois,  Surextrafins, 
Surfins,  tres  Fins,  fins  et  moyens; 
Haricots  tres  fins,  fins  et  moyens; 
Asperges,  Macedoines,  Carottes. 

Nous  avons  egalement  I'agence  exclusive 
au  Canada  de  la 

FAMEUSE  HUILE  D'OLIVE  "ADOLPHE  PUGET" 

reconnue  comme  la  meilleure  au    monde 

Avant  de  placer  votre  commande  ailleurs,    demandez   nos 
prix.  Ecrivez-nous  ou  telephonez-nous  a  nos  f rais. 

79     rue     St-Paul     Est 

Montreal 

Telephone:  Main  4964. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Coura/jt",  s.v.jx. 
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Marque   de   fabrique 


enregistree 


LE  PROFIT  SUPPLEMENTAIRE  DU  DETAILLANT 

Si  vous  achetez  le  tabac  Mac  dona  Id  dans  la  boite  de  10 
lbs  cachetee,  vous  y  gagnez  a  la  longue,  vu  que  vous 
faites  un  profit  additionnel  de  60c  a  80c  sur  chaque 
boite. 


TABAC  EN  PALETTES  DE  MACDONALD 


fumer 


BRIER, 
INDEX 
BRITISH   CONSOLS. 


tuvelle-Ecosse — Pyke    Bros.,   Halifax. 
mveau-Brunswick — Sohofield  &  Beer,   St.   John, 
ngston — D.   Stewart  Robertson    &   Sons, 
tawa — D.    Stewart   Robertson    &   Sons, 
ironto — D.   Stewart   Robertson   &  Sons. 


A  chiquer 

PRINCE   OF   WALES, 

CROWN, 

BLACK   ROD,   (Torquettes), 

NAPOLEON. 


Agents  des  ventes: 


Hamilton— Alfred  Powis  &  Son. 

London — D.    C.    Hannah. 

.Manitoba   et    Xnnl-Ouest — The    \V.    L.    Mackenzie   &   Co.,   IAd. 

Winnipeg. 
Colombie-Anglais* — George  A.    Stone,   Vancouver. 
Quebec — II.  C.  Fortier,  Montreal. 


W.   C.   MACDONALD   REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 


34 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  decembre  1919. 


Vol.  XXXII  -  No 


II  conserve  sa  fraicheur 
et    son  gout   satisfaisant 
jusqu'a   sa    derniere 
parcelle. 

Recommandez-le   a 
vos    clients. 


Vendu   par   tous  les 
marchands   en   gros 
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TABACS-CIGARES— CIGARETTES 


NOS  PRIX  COURANTS 


arques  speciales  de  marchandises    dont  les  maisons,  indique    es  en  caracteres  noirs,  ont  I'agence  ou   la   representation  dl- 
recte  au  Canada  ou  que  ces  maisons  manufactured    elles-memes  —   Les   prix   indique  s   le  sont  d'apres 
les  derniers  renseignements  fournis    par  les  agents  ou  les  manufacturiers. 


PERIAL       TOBACCO       COMPANY 
OF   CANADA,    LIMITED 

CIGARETTES 

Boites  Prix  Prix, 
de       par    par 
boite  1,000 


pria  en  boites  de  6- 
luquet,  en  boites  de 

I  eet  Sixteen,  en 
(oites  de  6 - 

irby,  en  boites  de  6- 

II  Gold,  en  boites 
le  6 - 

iinea   Gold,    en   boi- 

Jes  de  10 - 

Iyer's  Navy  Cut, 
in  boites  de   10 
In  boites   de  20    .  .- 
n    boites     en    fer- 
Llanc    de    50    . .     .  .- 
n    boites     en    fer- 
ine de   100    . .    . ,- 
eet      Caporal,      en 
oites   de   10    . . 
n    boites    en    fer- 
llanc    de    50    . . 
1   Chum,   en  boites 

je   10 - 

lid  Crest,  en  boites 

|e    20 - 

Be    Greys,     en     pa- 
I  uets    de    20    . . 
In  paquets  de  20.  .- 
lima,     en     paquets 
'letalliques     de     20- 
ihmond        Straight 
!ut,  No  1  —  Bouts 
n    liege    ou    unis, 
n   boites   de   10    .  .- 
In    boites    en    car- 

bn  de  20 - 

in    boites    en    fer- 
i  lane    de    50    . . 
labash     —     forme 
',  vale,      bouts       en 
5|ege    —   en    boites 

le  10 - 

ilro  —  avec  furne- 
ijigarettes  en  car- 
Ion  —  en  boites  de 

l|0 - 

||a  —  avec  fume-ci- 
iarettes    en    carton 
|!-en  boites  de  10.  .- 
Ii3san  —  bouts     en 
ege    —    en    boites 

I  e   10 - 

Ipca  —  bouts   unis 
m-  en  boites  de  10- 
I  am  —  bouts   unis 
I-  en  boites   de  10- 


-600  $7.20 

-600  7.20 

-600  .... 

-600  7.20 

-600  .... 

-500  7.00 

-500  7.00 

-500  .... 

-  50  .70 
-100  1.40 
-500  7.00 

-  50  .70 

-500  7.00 

-500  6.25 

-200  3.30 

-...  8.00 


am  —   bouts      en 
ege  —  en     bottes 

e  10 - 

le   Park  —   bouts 
nis  —  en      boites 

e   10 - 

n    boites    en    fer- 
lanc  de  100    .. 


$12.00 

12.00 

12.00 

14.00 
14.00 

14.00 

14.00 

14.00 

14.00 

14.00 

12.50 

16.00 
16.00 


-200  2.90  14.50 

-200  3.30  16.50 

-200  3.30  16.50 

-  50  .83  16.50 

-250  4.13  16.50 

-500  8.00  16.00 

-250  5.00  20.00 

-500  7.00.  14.00 

-500  7.00  14.00 

-500  7.00  14.00 

-500  7.00  14.00 

-100  1.90  19.00 

-100  1.90  19.00 


Murad  —  bouts   unis 

—  en  boites  de  10—250    4.76    19.00 
en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 
en    boites    en    fer- 
blanc  de   100    ..    ..—100    1.90    19.00 
Mogul   —   bouts   unis 

—  en   boites  de  10—250    4.75    19.00 
en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  1.90  19.00 
Mogul    —    bouts     en 

liege    —    en    boites 

de    10 —250    4.75    19.00 

en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    . .     . .—  50      .95    19.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100  ..  ..—100  1.90  19.00 
Dardanelles  —  en  boi- 
tes de  10  —  bouts 

en  liege    (ovales) . .— 250    4.75    19.00 

bouts        argent^s 

(ovales)     —250    4.75    19.00 

bouts  unis  (ovales)— 250  4.75  19.00 
Yildiz      Magnums    — 

bouts     dores  —  en 

boites   de   10    ..    ..—250    7.50    30.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100  ..  .  .—100  3.00  30.00 
Yildiz      Magnums    — 

bouts     en     liege  — 

en  boites  de   10    ..—250    7.50    30.00 

en    boites     en    fer- 

blanc  de  100  . .  .  .—100  3.00  30.00 
Yildiz      Magnums    — 

bouts       unis   —   en 

boites  de  10  . .  .  .—250  7.50  30.00 
Imperial      Fl  eur  — 

bouts     dores  —  en 

boites   de   10    . .    .  .—250    6.25    25.00 

en    boites    en    fer- 

blanc    de    50    . .     .  .—  50    1.25    25.00 

en    boites     en     fer- 

blanc    de —100    2.50    25.00 

Pall    Mall,    Originales 

— bouts    en    liege — 

en  boites  de   10    .  .—250    6.00    24.00 

en  boites   de  20    .  .—200    4.80    24.00 

en     boites     ouatees 

de   50 —  50    1.20    24.00 

en    boites     ouatees 

de  100 —100    2.40    24.00 

Pall    Mall,    Originales 

—  bouts  unis  —  en 

boites   plates  de  10—100    2.40    24.00 
en     boites     ouatees 

de  100 —100    2.40    24.00 

Pall  Mall,  format 
royal  —  bouts  en 
liege  —  en  boites 
ouatees  de  10  ..    ..—100    3.20    32.00 

en     boites     ouatees 

de    50 —  50    1.60    32.00 

de  100 —100    3.20    32.00 

Egyptian  Deities,  No 
3  —  bouts  unis  — 
en  boites  plates 
de    10 —100    2.40    24.00 

Egyption  Deities,  No 
3  —  bouts  en  liege 

—  en  boites  de  10—100    2.40    24.00 


Maspero,  No  22  — 
(ovales)  —  en  boi- 
tes de   10    —250    4.75    19.00 

en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    . .    . .—  50      .95    19.00 

en    boites    en    fer- 

blanc  de  100    . .    .  .—100    1.90    19.00 

No  31,  (ovales)  —  en 
boites    de   10    . .    .  .—250    4.75    19.00 
en     boites     en    fer- 
blanc    de    50    ..    ..—  50      .95    19.00 
en    boites     en    fer- 
blanc  de  100    . .    .  .—100    1.90    19.00 

Maspero,  No  39,  (ron- 
des)    —  en      boites 

de  10 —100    3.20    32.00 

en    boites     en     fer- 

blanc    de    50    . .    . . —  50    1.60    32.00 

en    boites     en     fer- 

blanc   de   100    . .    .  .—100    3.20    32.00 

No  41,  (rondes)  —  en 

boites   de   10    ..    ..—100    4.00    40.00 

en    boites     en    fer- 

blanc    de    50    . .     . .—  50    2.00    40.00 

en    boites     en     fer- 

blanc  de   100    ..    .  .—100    4.00    40.00 

Three     Castles  —  en 
boites    en    fer-blanc 
etanches    de    50    . . —  50    1.20    24.00 
en    boites    en    fer- 
blanc    decodes    de 

100 —100    2.40    24.00 

en   cartons  de  10.. — 100    2.40    24.00 

Gold  Flake  —  en  boi- 
tes      en       fer-blanc 
etanches    de    50    . . —  50    1.05    21.00 
en  paquets  de  10.  .—500  10.50    21.00 
en    boites  de    10    .  .—500  10.50    21.00 

Capstan,  (douces)  — 
on  boites  en  fer- 
blanc    stanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons  de   10.  .—500  10.50    21.00 
en    cartons    de     10 
avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Capstan  (moyennes) 
en  boites  en  fer- 
blanc    stanches    de 

50 —  50    1.05    21.00 

en  cartons  de   10.  .—500  10.50    21.00 
en    cartons    de     10 
avec      fume-cigaret- 
tes     —500  10.50    21.00 

Wild  Woodbine  —  en 

paquets     de     10    ..—500    8.00    16.00 

Otto    de    Rose  —  en 

boites   de    10    . .    .  .—500 10.50    21.00 

Petits  Cigares  Colum- 
bia,   en    boites    de 

1° —100    2.00    20  00 

en  boites  de   10    .  .—200    4.00    20.00 

Prix  sujets  a  changements  sans 
avis. 

Toutes  commandes  sujettes  a  l'ac- 
ceptation  du  Bureau  de  Montreal  et 
aux  autres  prix  en  cours  au  jour  de 
I'envol. 
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PETITS   CIGARE6 


Boites  Prix  Prix 
de       par    pai 
boite  1,000 

New  Light  —  en  pa- 
quets    de    10    .  .     .  .—200  $3.20  $16.00 

Sub     Rosa      Cigarros 
—en  boites  de  10..— 500    8.00    16.00 

Vice   Roy   ■ —   en    boi- 
te   de    10    —500    8.00    16.00 

Le  Roy — en  boites  de 

10 —200    3.20    16.00 

Recruits  —  en  boites 

en  bois  de  50   . .    . .—  50    1.00    20.00 

Columbia  —  en     boi- 
tes  de  10    —200    4.00    20.00 

Bunty  — ■   en    paquets 

de  2 —100    2.00    20.00 

en  paquets  de  4   .  .—100    2.00    20.00 

Empire  —  en     boites 

de  10 —100    2.80    28.00 

Royal  Club  —  en  pa- 
quets de  5 —100    3.20    32.00 

Florodora  —  en      pa- 
quets de  3 —100    3.00    30.00 


TABACS    A    FUMER    COUPES 


Lalivre 
Seal  of  North  Carolina  — 
boites  en  fei--blanc,  %  livre..  $1.75 
poches  1/7,  boites  de  5  livres  1.65 
Old  chum — 
boites  en  fer-blanc,  %  livre..  1.60 
boites   en    fer-blanc     1   livre, 

cartons   de  3   livres 1.60 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres       1.44 

sacs  1/7,  boites  de  5  livres..     1.65 
Puritan   Cut  Plug — 

boites  en  fer-blanc  %  livre  ..     1.60 
Meerschaum — 

paquets    1/12,   boites   de   5   li- 
vres         1.44 

poches  1/7,  boites  de  5  livres     1.65 
Piccadilly  London  Smoking  Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
paquets     1/9    livre,    en    feuil- 

lets  m^talliques 2.15 

boites  en  fer-blanc  %   livre..     2.15 
Coronet    Smoking   Mixture — 
en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  1/5  livres     2.15 
boites    en    fer-blanc    1/9    livre     2.15 
West  End   Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 
Bull   Durham — 
sacs  1/9,  cartons   de  5  livres     1.80 
sacs  1/15,  cartons  de  5  livres     1.80 
Unique — 

paquets   1/15,   boites   de   5   li- 
vres       1.20 

paquets  1  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1.20 

paquets  %  livre,  boites  de  5  li- 
vres       1.20 

Duke's   Mixture    (Granulated) — 

sacs  1/13.  cartons  de  5  livres     1.60 
Pure  Perique —  "  T»|*j 

boites  en   fer-blanc   %  livre..     2.60 
boites  en  fer-blanc   %   livre..     2.60 
Repeater — 
paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  1/9,  boites 

de  2  livres 1.75 

boites    en    fer-blanc    %    livre, 

boites  de  2  livres 1.60 

Snap— 

paquets  1/13,  boites  de  2  liv.     1.05 
Old  Virginia — 
boites   en  fer-blanc   V2   livre..     1.40 
paquets  1/15,  boites  de  5  liv.     1.20 
paquets  1    livre,   boites   de    5 

livres 1 .  20 

paquets  %   livre,  boites  de   5 
livres 1 .  20 


Social  Mixture — 

paquets   1/iZ,   boites  de  2  liv.     1.44 
boites  en  fer-blanc  %  livre  ..     1.60 
Red  Mixture — 

paquets  1/12,  boites  de  3  liv.     1.44 
St-Leger    (Sliced)  — 
boites  en  fer-blanc  1/8,  carton 

1  livre 1 .  85 

Calabash    Mixture — 

en  cartons  de  2  livres. 
boites  en  fer-blanc  de  1  livre     2.15 
boites  en  fer-blanc  de  1/5  liv.     2.15 
1/9  livre  (empaquete'  en  feuil- 

les    m^talliques)     2.15 

TABACS    A    CIGARETTES 

La  livre 
B.    C.   No   1— paquets   1/15,   boi- 
tes de  2  livres $1.80 

Southern  Straight  Cut — paquets 

1/15,   boites   de   2  livres    ..     1.80 
Sweet  Caporal  —  paquets  1/15, 

boites   de  2  livres 1.80 

Ali-Baba — paquets    1/15,    boites 

de  2  livres 1.80 

Tono  Sama — boites  en  fer-blanc 

y2   livre,  boites  de   2  livres..     1.60 
TABAC    COUPE 
Brahadi's    Celebrated    Mild    and    Best 
No  1,   Guard's   Mixture 

La  livre 

boites   en  fer-blanc  1/8  livre   ..   $2.40 

boites  en  fer-blanc  1/4  livre   ..     2.40 

boites   en   fer-blanc    %   livre    . .     2.40 

boites  en  fer-blanc  de  1  livre   ..     2.40 

Brahadi's  old  Leaf  No  2,  Guard's 

Mixture 

boites  en  fer-blanc  1/8  livre   ..   $2.00 

boites   en   fer-blanc    *4    livre    ..     2.00 

boites   en   fer-blanc   %    livre    ..     2.00 

boites  en  fer-blanc  de  1  livre..     2.00 

TABACS    IMPORTES    A    FUMER    DE 

WILLS 

La  livre 

Capstan  Mixture $2.55 

Capstan   Navy  Cut 2.55 

Traveller 2.55 

Westward  Ho  Mixture 2.60 

Black   Cut    Cavendish 2.50 

Gold   Flake 2.85 

Liverpool   Irish   Twist 2.10 

Superfine   Shag 2.60 

Old  Friend  Shag 2.50 

Sweet  Chestnut 3.00 

TABAC   A    CIGARETTES    DE    WILLS 

La  livre 

Three    Castles $2.90 

TABAC   A    FUMER    PLAYER 

La  livre 

Navy  Cut $2.90 

TABACS    IMPORTES 

La  livre 

Navy   Mixture $2.90 

TABACS    A    CIGARETTES    PLAYER 

Navy  Cut $2.90 

TABAC    A     FUMER     DE     RICHMOND 
CAVENDISH 

Pioneer $2.75 

TABACS  A  FUMER  DE  LAMBERT 
&  BUTLER 

Lob  Cabin $2.85 

Warlock 2.50 

Varsity  Mixture 2.75 

Garrick  Mixture 3.00 

Frontier  Mixture 2.85 

Waverly  Mixture 2.70 

May  Blossom 3.00 

TABAC    DE    MACDONALD 

Out   Gnldpn    Rnr $2.65 

TABAC  A  FUMER   DE  F.  &  J.  SMITH 

Glasgow  Mixture   .. $2.70 

TABAC   A    FUMER   DE  J.  &  F.   BELL 

Three   Nuns $3.60 

TABAC    D'OGDEN 

St.  Bruno $2.55 

St.  Julien 2.60 

TABACS    A    FUMER    DE    LA    CIE 

WESTMINSTER 

(en  cartons  de  1  livre) 

Westminster   Sliced  Plug    ..    ..   $2.55 


TABACS     A      FUMER     AMERICAINS 

La  livre 

Pride    of    Virginia $3.00 

Old   English   Curve   Cut 2.85 

Peerless 1.90 

Union  Leader 1  75 

Tuxedo    Granulated   Plug    ..    ..     2. 15 

Velvet 1,90 

Lucky  Strike ?.,g5 

Lucky  Strike  (Roll  Cut)  ..  ..  2.85 
Rose  Leaf  (Fine  Cut  Chewing)  2.20 
Westover  (Plug) 1.8O 

TABACS    AMERICAINS    EN    PALET- 
TE,    A    CHIQUER 

La  livre 

Battle  Axe $1.85 

Piper  Heldsieck 1.85 

Horseshoe 1.85 

Star 1.6O 

Spear  Head 1.85 

Climax 1.85 

TABAC    A    PRISER 
National  Tobacco   Co.,   Limited 

La  livre 
Copenhague,  par  8  de  boites   ..  $1.95 
Horseshoe,  par  8  de  boites  ....    1.95 
TABAC    COUPE 

La  livre 

Forest  and  Stream $1.44 

Great  West 1.30 

Master  Workman 1.12 

TABAC   A  CHIQUER   NOIR 

La  livre 

Black  Watch $1.20 

Club 1.00 

Currency 1.00 

Currency  (Bars) 1.00 

Old   Fox    (Plug  2x3) 1.00 

TRESSES 

Favorite $1.15 

MicMac 1.15 


Lisle   de  Prix  des  Tabacs  Haches 

-  DE- 

La  Cie  de  Tabac  Montcalm, 

JOLIETTE,  P.  Q. 

Ces  prix  sont  sujets  a  changements, 
suivant  la  hausse  ou  la  baisse  des  prix 
du  marche. 
22ieme  Extra  en  paquets  de  1-14.  $1.15 

en  14  en  i/2  et  en  lb 1-10 

Quesnel  en  paquet  de  1-14  ....    105 

en  >/n  en  Vz  et  en  lb 1-00 

Rouge  et  Quesnel  en  pqt  de  1-14.    1.00 

en   J/4  en   J/2  et  en   lb 0.95 

Parfum    d'ltalie    en    pqt   de   1-14.    1.05 

en  54  en  i/2  et  en  lb 100 

Havane  doux  en   paquet  de  1-12.    085 

en   J/4  en   J/2  et  en   lb 0.80 

Rouge  en   paquet  de  1-12   ....    0.85 

en   /4  en   y2  et  en   lb 0.80 

Special   en   paquet  de  1-16,  'A,  Vz 

et  en  lb 0.65 

Twists   (torquettes)   en   1-13  .    .   .     1.00 

Rolls  en  1-5  et  en  1-8 1.00 

Tous  ces  tabacs  sont  vendus  stride- 
ment  NET  a  30  jours,  ou  5%  a  15  Jours 
de  la  date  de  l'exp6ditlon.  F.  O.  B. 
Joliette  par  Express. 

Tout  paquet  ou  boite  dont  le  timbre 
du  gouvernement  sera  d€t£riore\  en 
cas  de  retour  de  cette  marchandise,  1« 
coQt  de  ce  timbre  sera  chargS  au  client, 
car  il  sera  d'aucune  valeur  pour  nous 
Demandez  nos  listes  de  prix  de  tabac 
en  feuilles  et  cigares. 


AVIS   DE    DEMANDE   DE   DIVORCE 


Avis  est  par  les  pr^sentes  donri 
que  James  Goddard,  des  cite"  et  dis- 
trict de  Montreal,  dans  la  province 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  front, 
s'adressera  au  Parlement  du  Canada, 
a  sa  prochaine  session,  afin  d'obtenir 
un  bill  de  divorce  d'avec'  son  6pou.se, 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  cause 
d 'adulter  e. 

JAMES  GODDARD. 
Date"  a  Montreal, 
le  10  octobre, 
A.  D.  1919. 
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La  Solution 
d'un  Probleme 


La  plupart  des  homines  ne  savent  pas  quels  cadeaux  acheter.  Demandez  a  I'homme  qui  entre 
dans  votre  magasin,  meme  pour  ne  se  servir  que  clu  telephone,  ce  qu'il  pense  de  I'envoi  d'une 
boite  de  cigares 
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7- 


-4" 


a  ses  amis.     Ces  cigares  ont  justement  I'arome  que  tous  les  fumeurs  de  cigares  aiment.    Ce  sont 
des  cigares  qui   font  de  tous   les  "passants"   un  client  regulier. 

THE  SHERBROOKE  CIGAR   CO.,    Limited 

SHERBROOKE,  Que. 


Cadeaux    de    Noel    Ideals 

De  bons  bas  sont  toujours  considered  comme  un  cadeau  de  Noel 
pratique  et  utile  —  un  cadeau  qui  est  toujours  apprecie  et  admire. 
Recommandez  a  vos  acheteurs  de  cadeaux  de  Noel  les 

BAS   EN  SOIE  OU  EN  CACHEMIRE 

Le  riche  fini  doux  et  la  jolie  apparence  qui  denotent  la  qualite 
superieure,  font  des  Bas  Circle-Bar  une  ligne  ideale  pour  Cadeaux 
de  Noel. 

Mettez  en  evidence  les  bas  CIRCLE-BAR  et  vos  clients  apprecie- 
ront  votre  bon  jugement. 

The  Circle-Bar  Knitting  Company, 

LIMITED 
KINCARDINE,   ONTARIO. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",  s.v.p. 
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DE  PLUS 
GROS  PROFITS 
POUR  VOUS 


Tous  les  marchands  qui  concentrent  leur  travail  sur 
les  produits  de  Qualite  Armour  sont  absolument  cer- 
tains de  retirer  le  plus  gros  rendement  de  leur  capital 
en  affaires. 


"unTlsection  de  votre  magasin  avec  l'Etiquette  Ovale  Armour  vous  fera 
faire  des  ventes  repetees  d'une  grande  variete  de  produits  alimentaires 
de  qualite. 

Faites  en  sorte  que  votre  commerce  vous  donne  de  plus  gros  profits  — 
concentrez  votre  travail  sur  la  vente  des  Produits  de  Qualite  Armour. 
Ecrivez  a  notre  succursale  la  plus  proche  pour  avoir  tous  les  renseigne- 
ments  que  vous  desirez. 


URaV^COMEANY 


Siege    social     et    fabrique: 
Hamilton,  Canada. 


Maisons    succursales: 
Toronto,  Montreal,    Que. 

Sydney,   N.-E.  St.  John,   N.-B. 


M.    LE    MANUFACTURIER 


Savez-vous  que  l'etiquette  ou  les  dessins 
de  l'empaquetage  de  quelques-uns  des 
produits  en  paquets  et  en  conserve  les 
plus  populaires  au  Canada  ont  ete  entie- 
rement  ou  en  partie  faits  par  nous?  Pour- 
quoi  ne  pas  nous  permettre  de  vous  aider 
a  placer  l'empaquetage  de  votre  produit 
sur  la  liste  des  articles  de  vente  facile? 


Nous  faisons  un  metier  de  faire  le  dessin 
place  sur  des  cartons  et  des  paquets  qui 
ne  sont  pas  simplement  des  empaqueta- 
ges,  mais  une  superbe  annonce  donnant 
des  profits  continuels,  Nous  donnons  a 
nos  dessins  un  attrait  qui  attire  l'atten- 
tion  du  public  acheteur  et  provoque  une 
demande  de  renseignements. 

Nous  savons  que  nous  pouvons 
ameliorer  votre  empaquetage  de 
facon  a  ce  qu'il  vous  donne  de 
meilleurs  resultats.  Ecrivez-nous 
aujourd'hui  meme  et  fournissez- 
nous  l'occasion  de  vous  etre  utiles. 

THE  STANDARD 
LITHOGRAPHIC  COT 
OF  CANADA        i 

LIMITED. 

Beau  travail  en  couleurs 

28  Temperance  Street, 

TORONTO,    CANADA. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix   Courant",   t.v.p. 
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Cafe         Cafe 


Nous  avons  maintenant  installe  dans  nos  entrepots,  un  rotis- 
seur  pour  cafe,  et  notre  installation  est  des  plus  modernes. 

Nous  avons  1'avantage  d'offrir  a  notre  clientele  les  meilleurs 
cafes  sur  le  marche.    Nous  pouvons  prouver  ce  que  nous  avancons. 

Nous  achetons  les  cafes  verts  au  char  directement  des  pays  de 
production. 

Nos  cafes  sont  rotis  tous  les  jours  et  moulus  suivant  le  desir  de 
la  clientele. 

Nous  recommandons  nos  meilleures  marques,  qui  ont  deja  con- 
quis  la  faveur  du  public. 

Nous  expedions  nos  cafes  moulus  purs,  ou  en  grains  (rotis), 
en  fer-bla ncs  et  en  cartons. 

Nous  cotons,  sans  engagement: 


"OWL" 

EXTRA  FANCY 

60c  lb. 

"OWL" 

A.  1. 

50c  lb. 

"OWL" 

No  10 

47c  lb. 

"OWL" 

No  30 

45c  lb. 

"OWL" 

No  40 

42c  lb. 

"  AVA  " 

37c  lb. 

Nous  payons  le  fret  en  lot  de  300  lbs  ou  plus. 

Le  cafe  est  encore  un  article  d'un  prix  raisonnable. 
Essayez  nos  cafes  et  vous  donnerez  satisfaction  a  votre  clientele. 

LCHAPUT,  FILS&  CIE,  LIMITEE 

Epiciers  en  gros  et  importateurs  de  thes,  cafes,  vins  et  liqueurs. 

2,  4,  6,  8,  12  et  15  rue  DeBresoles       -       MONTREAL. 

Etablie  en  1842. 


En   acrlvant  aux   annonceun,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  a.v.p. 
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UIE  ME! 


EIRE  MOUTARDE 
EUR  MARCHE 


Pourquoi  payer  un  prix  plus  eleve  pour  de  la 
moutarde  importee  lorsque  vous  pouvez  ache- 
ter  une  veritable  Moutarde  faite  au  Canada  qui 
est  superieure  a  n'importe  quelle  autre  tant 
sous  le  rapport  de  la  saveur  que  sous  celui  de  la 
force. 

La  Moutarde  White  Swan  est  mise  dans  de  tres 
attrayants  paquets.  —  Elle  se  vend  toujours  fa- 
cilement  et  chaque  vente  veut  dire  un  "  joli  pro- 
fit." Prenez  en  stock  la  White  Swan — donnez 
votre  commande  aujourd'hui  meme. 

y4   livre— $2.25 

y2    livre— $3.50 

"  La  Moutarde  qui  a  du  piquant.  " 


WHITE  SWAN  SPICES  AND  CEREALS.  LIMITED 


TORONTO,   CANADA. 


TARTARINE 


Itaktaeim 


La  plus  grande  decouverte  de  la  guerre 

Se  vend  la  moitie  moins  chere  et  sert  tous  les 
usages  de  la  poudre  a  pate. 

REMPLACE  LA  CREME  DE  TARTRE 

Paquet   de    [4   lb.,  caisse   de   4  douzaines,      .95    la   douz. 
Botte    de    J/2    lb.,    caisse    de    3    douzaines,    1.75    la    douz. 
BoTte    de    1     lb.,    caisse    de    4    douzaines,    3.25    la    douz. 
Boite  de   10  lbs.,  caisse  de  4  bottes,  chacune,  2.60. 
Seaux  de  30  lbs.,  la  lb.,  0.25 
Seaux  de  50  lbs.,  la  lb.,  0.25 
Caques  de  100  lbs.,  la   lb.,  0.23 
Barils  de  275  lbs,  la  lb.,  0.21 

Placez  votre  commande  chez  votre  epicier  en 
gors  ou  adressez-vous  a 

The  Harry  Home  Co.,  Limited 

Distributeurs  au  Canada  pour  la  Tartarine. 
TORONTO  CANADA 


L'EUHOPE 


DANS    LE   CREUX    DE   VOTRE    MAIN... 
Si  vous  6crivez  aux 

ETABLISSEMENTS   G.    INGLIS 
25   rue   de   I'Ourthe,    Bruxelles    (Belgique). 

TOUT  commercant  doit  avoir  au  moins  UNE  BONNE  RELA- 
TION en  Europe  pour  etre  tenu  instantangment  au  courant  des 
offres,  idees  et  marchandises  europeennes  nouvelles  et  pour  s'y 
adresser  pour  toute  demande  de  source  d'achat  ou  de  vente, 
renseignements  commerciaux,  etc.  Une  simple  lettre  contenant 
votre  nom,  votre  profession  et  votre  adresse,  met  ce  service 
unique  a  votre  disposition. 

Si  vous  ne  nous  Scrivez  pas  aujourd'hui,  nous  perdons  UNE 
chance  de  faire  connaissance  avec  vous  aujourd'hui;  mais  vous 
perdez  chaque  jour  CENT  chances  de  depasser  cent  fois  d'au- 
tres  commergants  plus  progressifs. 

L'affranchissement  d'une  lettre  pour  I'Europe  est  de  5c. 


Agence  demandee 

Pour  Quebec  et  district.    S'adresser 

"  LE  PRIX  COURANT  " 

80  rue  Saint-Denis,  MONTREAL. 


En   Scrivant   aux   annonceurs,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Pates  Alimentaires 


de 


30  Paquets— 1  lb. 


MACARDNI 

MARQUE  .-!._ 

°:;V  SUNSHINE 


Qualite  Superieure 


avec  la  vraie 


20  lbs.    Net 


E 


satisfont 


Meme  les  plus  exigeants 


Commandez-les  chez  votre  Epicier  en  Gros  ou  ecrivez  a 


P.  PASTENE  &  CO.,  LIMITED 


Manufacturiers 


. 


MONTREAL,   Que. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix   Courant",    s.v.p. 
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St  SUMORE 


Sa  Poche  Favorite 

LE  petit  garcon  sait  que  son  papa  valui  appor- 
ter  a  la  maison  un  paquet  de  peanuts  salees 
"SUMORE".  11  les  cherche  chaque  fois  que  Papa 
arrive  et  les  grandes  personnes  aussi  aiment  les 
noix  salees  "Sumore". 

Elles  sont  si  belles  et  si  delicieuses  et  se  conser- 
vent  propres  et  fraiches  dans  le  nouveau  sac 
Glassine. 


M.  L'EPICIER,  commandez  vos  approvi- 
sionnements  aujourd'hui  chez  votre  mar- 
chand  de  gros  le  plus  rapproche  ou  direc- 
tement  de  nous. 


I 


MONTREAL  NUT  &  BROKERAGE  COMPANY,  MONTREAL 

Agents  des  ventes:  Loggie,  Sons  &  Company,  Toronto. 
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CONSERVES 

Avez-vous  vu  nos  prix  d'ouverture  pour  les  Conserves  de  la  Mar- 
que Victoria?  Si  non,  vous  y  gagneriez  a  communiquer  avec  nous 
immediatement.  Vous  serez  amplement  recompense  si  vous  les 
demandez. 

Assortiment  complet.         Prix  les  plus  bas*-       Livraison  entiere. 

FRUITS  SECS 

Nous  avons  quelques  chars  en  transit  et  bien  que  la  plus  grande 
partie  de  cette  consignation  sera  requise  pour  des  contrats,  il  en 
restera  un  peu.  Vous  pouvez  avoir  tous  les  avantages  en  placant 
votre  commande  immediatement  pour: 

•jlUNEAUX  SECS,  RAISIN  EPEPINE,  SANS  PEPINS,  MUS 

CATEL,  SULTANAS  ET  RAISINS  DE  TABLE  DE 
I  LA  CALIFORNIE  \ 


i . . 


Nous  faisons  actuellement  une 

OFFRE  SPECIALE 

de 

MUSCATELS  EN  VRAC,  EMPAQUETAGE  DE  1918 

Marque   California 
Echantillon  sur  demande. 


LAPORTE,  MARTIN  LIMITEE 


rue  Saint-Paul  ouest 

MAISON  FONDEE  EN  1870 


MONTREAL. 


En   ecrivant   aux    annonceun,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  a.v.p. 
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Maison  fondee  en   1874 

D.  HATTON  COMPANY 

18  rue  Bonsecours,  MONTREAL. 

Pour  les  Avents  et  les  Quatre-Temps  vous  aurez  besoin  de  Poisson 

gele,  Merluche,  Haddock,  Morue,  Fletan,  Saumon,  Harengs    de 

mer  ou  des  lacs,  Dore,  Brocket,  Eperlan,  Boulamon. 

Hous  offrons  un  super  be  choix  de  tous  ces  poissons. 

Aussi  en  saumure:  Harengs  du  Labrador,  Saumon,  Truite  de  mer, 

Morue  verte,  sardines,  etc, 

Faites  votre  provision  de  bonne  heure,  en  nous  faisant  parvenir 
votre  commande  immediatement. 


SATISFACTION  GARANTIE 


Joseph  E.  Seagram  &  Sons,  Limited 

DISTRIBUTEURS      DE 

"White  Wheat"        "No  83''         "3  Stars  Rye" 

"One  Star" 


MEAQHER  BROS,  &  CO.,  Agents,  MONTREAL 


Tout  le   monde   connait,   Tout   le   monde   achete 


Demande 
considerable 


Vente 
assuree 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.    Garnissez  done  vos  stock 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatir 
contre  ce  terrible  fleau. 

Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


Avis   aux 
Commergants 

SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,   40    RUE    PLESSIS,    MONT 
En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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HUITRES  "  SALTESEA  " 

Mises  en  pots  de  verre  et  livrees  a  votre  clientele  PURES  ET  SANS  FALSIFI- 
CATION. 

Les  HUITRES  "  SALTESEA  "  plaisent  a  votre  clientele  et  vous  donnent  sa- 
tisfaction. Lisez  en  page  86  ce  qu'un  marchand  en  pense.  Ce  n'est  qu'un  parmi 
un  grand  nombre  d'autres.     Si  vous  ne  faites  pas  deja  affaires  avec  nous, 

ECRIVEZ  AUJOURD'HUI  MEME  pour  avoir  des  prix  et  des  renseignements 
complete. 


THE  OCEANIC  OYSTER  CO.  OF  CANADA, 


LIMITED 
MONTREAL. 


En  ecrivant  aux  annonceurs,  menttonnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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OF  CANADA  LIMITED 

FORD,  ONTARIO 


UN  CADEAU  DE  NOEL  DURABLE 


Le  Sedan  Ford  sera  une  source  conti- 
nuelle  d'agrement  pendant  des  annees. 
Faites  de  Noel  de  cette  annee  le  com- 
mencement d'une  longue  saison  de  bon- 
heur  en  presentant  a  votre  famille  un 
Sedan  Ford  —  Pauto  confortable  a  un 
prix  raisonnable. 


En  *crlvant  aux   annonceur»,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  t.v.p. 
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A.    JUTRAS, 
itant    pour    I'ouest 
e    Montreal 


J.     EMERSON     ENGLAND, 
representant    I'est    de 
I'Ontario 


I.    R.    F.    FISHER, 

representant    I'ouest    de 

I'Ontario 


PARIS 


R.     H.     LATOUR, 

representant    I'est    de 

Montreal 


W.    F.    JUTRAS, 

representant    pour    le    Manitoba    et    la 

Saskatchewan 


ILIEUT.   F.  C.    BINNEY, 

ant   pour   les    provinces   maritiines 


J.   R.   DUMAS, 
representant   Test   de   Quebec 


laoables  e exn/r  m      2        i       Perfson"el  .ca"adle"  "es  rentes  de   Small's   Limited.     Tous  sont  considers  comme  des 
tT«mll!P         r  ,     5  S°^  autonses  a  Preter  toute  I'aide  possible  au  commerce  du  gros  ou  du  detail,  afin  de 

FrSement     nour   mil.0TelShdeS  ^^  Alimentaires    exclusifs   <*'   Small    et   de    voir   a   ce   que    les    livraisons   soVnt 
ILn Z  n,,P  q  b0nneS    relat,ons   et    la   confiance    qui    existent    actuellement    entre    notre    maison    et    ses 

|.lent  contmuees,  convaincus   que   nous   sommes   qu'il    en   resultera   un  succes  mutuel   permanent. 

NOUS  OFFRONS  A    TOUS 
NOS  MEILLEURS  SOUHAITS  DU  NOUVEL  AN 

SMALL'S    LIMITED 

Mars  i?ArF**P?^  -e'^s^rrpa^^  <£ 

gateaux,  ce  qu.  en  fait  pour  tous  les  marchands  un   produits  de  vente  en  toute  saison.  puonnei  pour 
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VOUS  SEREZ  ETONNEES, 
MESDAMES 

et  fieres  des  excellents  resultats  que 
vous  obtiendrez  invariablement  si  vous 
employ ez  pour  gateaux  et  patisseries  la 

Farine  Regal 

Blanche  et  Pure  comme  le  Lis 
LA  MEILLEURE  AU  MONDE 

Fabriquee  avec  les  beaux  bles  Cana- 
diens,  dans  des  moulins  modernes, 
sous  la  direction  de  meuniers  experts, 
la  FARINE  REGAL  est  la  meilleure 
mployer  pour  la  pate  a  tartes,  etc. 

Emp'oyez-la  reguliirement  et  vous  tie 
connaitrez  jamais  le  desappointement 
que  causent  les  patisseries  manquees. 

Demandez  a  votre  epicier  la  FARINE 
REGAL.  Vendu  en  sacs  de  7-14-24-49 
et  98  lbs.,  et  en  barils  de  98  et  196  lbs. 


ST.  LAWRENCE  FLOUR  MILLS  CO.,  Limited 
MONTREAL 


FAC-SIMILE  de  la  premiere  annonce  que  nous  publions  cette  semaine  dans  tous  les  journaux  de 
la  Province  de  Quebec  en  faveur  de  notre 

FARINE    REGAL 
Blanche  et  Pure  comme  le  Lis 

Vous  pouvez  en  toute  confiance  la  recommander  a  vos  clients.    II  n'existe  pas  de  meilleure  farine 
pour  les  gateaux  et  la  patisserie. 

Cette  publicite  va  creer  une  forte  demande  —  assurez-vous,  en  consequence,  un  bon  stock  c 
Farine  "Regal"  pour  remplir  vos  commandes. 

Vendue  partout  en  sacs  de  7-14-24-49  et  98  lbs.  et  en  barils  de  98  lbs.  et  196  lbs. 

ST.  LAWRENCE  FLOUR  MILLS  CO.,   LIMITED. 

Montreal. 


En   ecrlvant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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I.  J.  DUFFY  &  Co. 

iportateurs  et  Manufacturers  de  Cafe,  The  etEpices,  marque 

"J.   D." 


IIVRE  NOIR 

fVRE  BLANC 

tlVRE   ROUGE 

■GEMBBRE  de  la 

JAMAIQUE 

IIGEMBRE  du  JAPON 

IJNELLE 

iklTHE 

*CE 

MCOREE,   Etc. 


QUAIITY  SPICES 


CLOU   DE  GIROFLE 
PIMENTO    (clou    rond) 
EPICES  DE  CEYLON 

MACIS 

MUSCADE 

ANIS 

POIVRE   DE   CELERI 

SEL  DE  CELERI 

FEUILLES  de  LAURIER 

SERRIETTE,   Etc. 


Fac-simile  de  notre  nouvel  empaquetage. 

Manufacturiers  de  la  Celebre  Poudre  a  Pate 

"  The  Cooks  Favorite  ". 

58  ans  sur  le  marche. 
Moutarde  Duffy,   S.   F. 
I  Moutarde   Durham. 

Demandez  nos  prix. 

J.  J.  DUFFY  &  GO 

117  St-Paul  ouest 
Montreal. 
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Nous  vous  f aisons  des  OFFRES  SPECIALES  sur  nos  dernieres 
importations  directes  des  pays  de  culture. 

OFFRE  SPECIALE : 

No.  1.  The    Japon    feuille,    choisie    de    premier 

bourgeon 62c. 

2.  The  Japon  choisi  de  nouvelle  recolte       .       .  52c. 

3.  The  Japon,  nouvelle  recolte,  haute  qualite.  46c. 

4.  The  Japon  Nouveau,  tres  fort      .      ...  36c. 

5.  The  Ceylon  Orange  Pekoe  haute  qualite.    .  55c. 

6.  The  Java  Orange  Pekoe,  a  tete  tres  fine       .  50c. 

7.  The  Ceylon  Vert  Hyson  No.  1.       .       .       .  52c. 

8.  The  Roule  "Gunpowder"  premier  bourgeon  59c. 

9.  The  "Formosa  Oolong"  premiere  qualite    .  72c. 
10.  The   "Russian  Karavan  CONGOU",   nou- 
velle recolte .       ,  85c, 

CONDITIONS  : 

Net  30  jours,  droits  payes  F.  A.  B.  Montreal. 

Les  offres  speciales  ci-dessus  mentionnees  sont  toutes  des  Thes  choi- 
sis  de  nouvelles  recoltes  et  dans  leur  premier  emballage,  soit  dans  des 
caisses,  demi-caisses  ou  boites. 

Ecrivez-nous  pour  avoir  des  echantillons   ou  donnez-nous  une  com-  - 
mande  d'essai  et  nous  garantissons  que  la  valeur  de  ces  THES  est  la 
meilleure  que  vous  pouvez  avoir  pour  n'importe  quel  argent. 

STANWAYS-HUTCHINS,  LIMITED 

IMPORTATEURS  GENERAUX 
18  rue  Saint-Alexis MONTREAL 


tn  eerlvant  aux  annoncour*.  m*ntionnez  "Le  Prix  Ceurant",  s.v.p. 


XXXII  — No  49 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  decembre  1919. 


51 


ETES-m$  PRET  POUR  LE  C0MRCE  OES  FETES  ? 


C'est  le  bon  temps  de 
ilacer  votre  comman- 
e  pour  le  commerce 
rofitable    des    fetes. 


La  qualite  et  la  super- 
be  apparence  de  nos 
produits  donneront  un 
attrait  additionnel  a 
la  table  de  vos  clients. 


ommandes  remplies  promptement  —  Satisfaction    garantie. 


OLD  CITY  MANUFACTURING  CO.,  REG'D 


QUEBEC,  Que. 


En   Icrivant  aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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LE    MERVEILLEUX    NETTOYEUR  DU   XXe   SIECL 


Le  Bienfaiteur  des  Menageres. 

Parlez  a.  vos  clientes  des  avantages  du  KALOMITE     et  vous  n'aurez  pas  de  difficult^  a  le  leur  faire  adopter 
comme  un  article  d'usage  courant. 

Voici  quelques-uns  des  avantages  du   KALOMITE  : 


Supprime  le  frottage. 
Ne  foule  pas  les  lainages. 
Est  sanitaire  et  desinfectant. 
Lave  sans  deteriorer,  meme     les  fines  soies 
et  les  rideaux  de  dentelle. 


Dispense  de   I'emploi   de   la   planche   a   laver 

ou  de  la  machine  a  laver. 
Fait  le  lavage  en  30  minutes. 
Merveilleux  pour  laver  la  vaisselle. 


Ecrivez-nous  imm^diatement  pour  avoir  plus  de  renseignements    sur   cet   article   indispensable    a   la   maison 
ainsi  que  nos  prix  qui  vous  LAISSENT  UNE  GROSSE  MARGE  DE  PROFITS. 

AGENCE  MERCANTILE  EQUITABLE 

Distributeurs   generaux, 

502  rue  Ste-Catherine  Est,  MONTREAL. 

TEL.  Est  5300. 


CAMILLE 

EAU  Minerale  Naturelle  du  Bassin  de  VICHY 

Vente  autcrisee  par  le  gouvernement  de  la  Republique 
Francaise.  Recommandee  par  la  profession  raedicale 
contre:  Goutte,  Dyspepsie,  Diabete,  Acide  Urique,  etc. 

C'est  le  temps  de  vous  approvisionner. 

Adressez  imrnediatement  voire  commande  a 


NAPOLEON  MORRISSETTE,  Importateur 

Place  Jacques-Cartier      -      -      -      -      MONTREAL. 


En    ecrivant   aux    annonceurs,    mentionnez    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Le  Marche  de  TAIimentation 


■  redi  soir,  le  3  decembre,  1919. 

-f  pores  vivants  et  abattus  ont 
l|  peu  plus  faciles  au  cours  de 
ajiaine  et  le  mouvement  stable. 
ipers  et  les  vacnes,  ainsi  que  les 
i*is  et  les  agneaux  se  maintien- 
ttans  changement.  Le  bacon, 
rjuelques  varietes,  est  plus  facile, 
J!  que  le  pore  en  baril  a  monte, 
i  t  cut  canadien  et  les  dos  clear 

■  vendant  plus  chers  aussi.  La 
=4e    de    pore    pure    a    baisse    d'un 

l    La    langue   de   boeuf   en   gelee 

ale  a   55c   la   lb.      Le  saindoux  et 

i«3se  vegetale  restent  sans  chan- 

m,    mais    le    beurre    a    monte    de 

xrjmtins.    Par  suite  des  difficultes 

Importation     avec     les     taux     du 

I   actuels,   le   ton   du    marche   du 

tie    est    plus   facile.       II    y   a    eu 

Ipez      bonne      demande    pour    la 

tfine  et  la   base  reste  sans  chan- 

Les   oeufs   strictement   frais 

Ips  fermes  et  se  vendront  bien- 
5»la  douzaine  en  gros,  si  la  de- 
idpresente  continue.  Le  stock  de 
<jj'entrep6t    est    en    demande    de 

•  des  sources  de  I'exportation 
Ipurope.      Les  volailles  vivantes 

Wtues  se  vendent  plus  cheres. 
oinmerce   du      pofsson   est     actif 

|    morue    et    le    hadock   se    ven- 

I'core   a   un   prix  modere. 

JRIX    DU     PORC    PLUS     FACI- 
|  LA   QUALITE    EST   ASSEZ 
BELLE 

res  fraiches  —  Le  marche  du 
1:  plus  facile,  avec  des  lots  de 
ibtes  a  $16.50,  vivants,  et  I'on 
I   certains   lots  ont     change  de 

*  $16.  Le  ton  des  pores  abat- 
I    campagne   se  vendent  de  $22 

«  quintal.  II  n'y  a  pas  eu  de 
Went  dans  la  base  des  cota- 
I'Ur  les  steers  ou  les  vaches, 
ajjioutons  ainsi  que  les  agneaux 
fbles  et,  pour  ainsi  dire,  sans 
■lent. 

■jcotons: 


nits 

16.50 

repares — 

abattoirs,  petits 

24.00 

2-1.50 

la  campagne  . 

22.00 

27.00 

3orc  (trimme) 

0.3:U 

rimmees)    .    . 

0.36 

on  trimmees) 

0.32 

trimmees)   .    .    . 

0.25 

le  pore'  (pure)   . 

0.24 

le  ferme  .... 

0.18 

•ais — 

et  Heifers) : 

derriere    .     .     . 

0.23 

0.25 

Quartiers  devant    ....     0.14     0.15 

Longea 0.34 

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 

Hanches 0.18 

(Vaches)  — 

Quartiers  derriere    .     .     .     0.18  0.20 

Quartiers  devant   ....     0.11  0.13 

Longes 0.27 

Cotes 0.22 

Chucks oil 

Hanches 0.17 

Veaux  (suivant  qualite)   .     0.22  0.28 
Agneaux,    50  80    lbs     (en- 
tiers),  la  lb 0.22  0.23 

Mouton,    45-50    lbs    No    1     ....  0.18 

LA    SAUCISSE    BAISSE    DE    1c;     LA 

LANGUE    DE    PORC    EN    GELEE 

A    55c 

Viandes  cuites  —  Un  declin  d'un 
centin  la  livre  a  ete  enregistre  sur  la 
saucisse  de  pore  pure.  La  langue  de 
boeuf  en  gelee  a  baisse  egalement,  et 
55c  la  livre  est  le  prix  demande  pour 
cette  derniere.  La  demande  pour  les 
jambons  cuits  est  de  saison  et  ils  se 
vendent  de  46c  a  49c. 

Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.14     0.15 

Langue  de  boeuf  en  gelee.  choix  0.55 
Langue  de  pore  en  gelee  .  .  .  0.40 
Jambon  et  langue,  la  lb.   .    .    .     0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  rotis 0.46     0.49 

Jambons,  cuits 0.50 1 

Epaules,  roties 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pates  de  pore   (douz.) 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15     0.19 

Saucisse  de  pore,  pure 0.23 

Bologne,  la  lb 0.13 

LE    BEURRE    MONTE    ENCORE;    LA 
BASE    ATTEINT    UN    RECORD 

Beurre  —  Des  prix  records  ont  ete 
atteints  pour  le  meilleur  beurre  de 
cremerie  et  une  avance  de  2c  a  ete 
enregistree.  Les  demandes  de  stocks 
sont  considerables,  et  avec  la  diminu- 
tion des  arrivages  et  une  demande 
continuelle  de  la  part  du  consomma- 
teur,  il  ne  peut  se  faire  autrement 
que  les  prix  montent.  Le  marche  est 
ferme.  Le  beurre  de  ferme  est  ega- 
lement a   la   hausse. 

Nous  cotons: 

Le   meilleur  cremerie   .    .  0.681  0.69 

Le   meilleur   courant    .     .  0.67*  0.68 

Bon   cremerie 0.67"  0.67* 

L(>  meilleur  de  ferme   .    .  0.62     0.<i.'< 

LA     GRAISSE      VEGETALE      RESTE 
SANS    CHANGEMENT 

Graisse   vSgetale  —   Le    marche   est 
stable   sans   changement.      Les   appro- 


visionnements  sont  suffisants  pour  re- 
pondre  aux  besoins  du  commerce,  et 
la  fabrication  domestique  est  raison- 
nablemervt  considerable  de  semaine 
en    semaine. 

Nous   cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,   400   lbs,  la  lb.    .  0.28     0  281 

Tinettes,  50  lbs 0.281  0  29" 

Seaux,  20  lbs,  la  lb.   .    .    .  0.28f  0  294 

Morceaux  de  1  lb.,  la  lb.  0.30     0.301 

LE    SAINDOUX    SE    VEND    BIEN    ET 

LA    BASE    RESTE   SANS 

CHANGEMENT 

Saindoux  —  Le  mouvement  du  sain- 
doux continue  d'etre  actif  et  lourd  et 
aucun  changement  de  prix  n'a  ete  en- 
registre. L'on  ne  sait  pas  encore  si 
le  leger  flechissement  du  marche  du 
pore  aura  pour  effet  de  faire  baisser 
les  prix  du  saindo-ux;  la  chose  n'ar 
rivera  pas  probablement  avant  que  les 
declins  du  marche  du  pore  soient  plus 
considerables. 

Nous   cotons: 

Tierces,  400  lbs,  la  lb.  .   .  0.29  0  29* 

Tinettes,  50  lbs.,  la  lb.    .  0.29 1  0.29} 

Seaux.    20    lbs.,    la    lb.    .     .  0.30  0  31 

Morceaux,  1  lb.,  la  lb.  .    .  0.32  U.33 

LE    TON    DU    FROMAGE    EST   A    LA 

BAISSE;       L'EXPORTATION    SE 

FAIT    DIFFICILEMENT 

Fromage  —  Par  suite  de  la  difficul- 
te  que  Ton  eprouve  a  rajuster  le 
change  avec  I'etranger,  la  situation  du 
fromage  est  plus  ou  moins  genee,  et 
le  ton  porte  decidement  vers  la  bais- 
se. C'est  une  question  de  savoir  si 
ces  difficultes  seront  reglees,  et  en 
attendant,  les  prix  payes  a  la  campa- 
gne ont  beaucoup  baisse  —  dans  quel- 
ques  cas  la  baisse  a  ete  de  3c.  Le 
commerce  domestique  continue  d'etre 
bon  et  la  base,  bien  que  sans  faibles- 
se,    reste   sans  changement. 

AUCUN   CHANGEMENT   SUR   LE 
MARCHE  DE  LA  MARGARINE 

Margarine  —  Les  ventes  de  marga- 
rine sont  de  saison  ici,  mais  il  n'y  a 
pas  de  changement  sur  la  base.  Les 
perspectives  sont  favorables  a  une 
plus  grande  consommation  du  produit 
a  mesure  que  le  temps  froid  approche. 

Margarine — 
En   morceaux,   suivant  la 

quality  la  lb 0.36    0.39 

En     tinettes,     suivant    la 

quality   la   lb o.31     0  34 
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LE  MARCHE  DES  OEUFS  EST 
ACTIF 

Oeufs  —  Un  bon  commerce  stable 
continue  d'etre  fait  sur  les  oeufs  pour 
la  consommation  domestique,  et  le 
marche  est  actif  avec  un  ton  fort.  Les 
prix  restent  sans  changement.  La  de- 
mande  porte  surtout  sur  les  oeufs 
strictement  frais  et  les  oeufs  d'entre- 
pot  choisis  qui  se  vende  65c.  Les  oeufs 
strictement  frais  se  vendent  de  80c  a 
90c  et  dans  quelques  cas  jusqu'a  95c 
la  douzaine.  Les  arrivages  d'hier  ont 
consiste  en  860  caisses,  contre  5,909 
pour  le  meme  jour  de  la  semaine  der- 
niere,  et  141  pour  la  date  correspon- 
dante   il   y  a   un  an. 

Nous   cotons: 


Oeufs  strictement  frais 

Choisis 

No  1 

No   2 


0.80 


0.90 
0.65 
0.58 
0.55 


LES      VOLAILLES      VIVANTES      ET 

PREPAREES   SE   VENDENT   UN 

PEU   PLUS  CHERES 

Volailles  —  Les  prfx  des  volailles 
a  I'acheteur  sont  quelque  peu  plus 
fermes.  Cela  s'appllque  aux  volailles 
vivantes  et  preparees,  et  il  y  un  mar- 
che actif  ici,  les  ventes  au  consom- 
mateur  exigeant  des  approvisionne- 
ments  reguliers  considerables.  La 
temperature  etant  encore  favorable, 
les  volailles  vivantes  arrivent  en  quan- 
tity considerable. 

Nous   cotons: 


Dindes,  la  lb.: 

Choix °-4;> 

Bonnes 0.43 

Ordinaires 0-41 

Poulets: 

Choix 0.28     0.30 

Bons 0.24 

Ordinaires 0.20 

Oies 0.24 


0.46 
0.44 
0.42 


0.37 
0.23 
0.27 


Canards 0.30     0.35 

LE    MARCHE    DES    PATATES    SANS 
CHANGEMENT 

Patates  —  II  n'y  a  pas  de  change- 
ment important  a  enregistrer  sur  le 
marche  des  patates,  les  prix  etant 
maintenus  sous  I'effet  d'une  bonne 
demande  continuelle  de  la  part  d'a- 
cheteurs  locaux  et  de  I'Ontario  pour 
des  approvisionnements  et  un  com- 
merce actif  est  passe.  Les  arrivages 
ont  quelque  peu  augmente  et  les  of- 
fres  sont  suffisantes  pour  repondre  a 
tous  les  besoins  avec  des  ventes  de 
patates  blanches  de  Quebec,  en  lots 
de  char,  de  $2.05  a  $2.10  le  sac  de  90 
lbs  ex-track,  et  de  $2.25  a  $2.35  le  sac 
de  90  lbs,  en   gros,  ex-magasin. 

LA     MORUE    ET    LE     HADDOCK    EN 

ABONDANCE;     LE    COMMERCE 

EST   ACTIF 

Poisson  —  Toutes  les     varietes  de 


poisson  se  vendent  bien,  surtout  les 
lignes  des  poissons  des  lacs  que  I'on 
peut  se  procurer,  bien  que  les  varie- 
tes diminuent.  Le  poisson  fume  est 
populaire  aussi  et  se  vend  bien.  La 
morue  et  le  haddock  frais  continuent 
a  bien  arriver.  Le  mouvement  des 
huitres  est  tres  actif,  et  les  approvi- 
sionnements arrivent  regulierement  et 
sont  transmls  aux  consommateurs. 
Nous  cotons: 


Poisson  frais 

Haddies  .   .    . 

Filet  de  haddies 

Haddock   

Morue,   tranche^    .... 
Morue    pour   le   marche1    . 

Carrelets 

Crevettes    

Homards  vivants    .... 
Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge    

Maquereau 

Poisson  blanc 

Poisson  fume 
Haddies,   BXs,  la   lb.    .    . 

Filets 

Bloaters,  la  boite   .... 

Kippers    

Poisson   gele 

Gaspereaux,  la  lb 

Flel'an,   gros   et  petit    .    . 
F16tan,  de  l'Ouest  .... 

F16tan,  moyen 

Haddock   

Maquereau 

Dore 

Morue  en  tranches    .    .    . 
Saumon  de  Gaspe\  la  lb. 

Poisson  sale 
Morue — 

Morue,  gros  baril,  200  lbs 

Morue,  No  1,  medium,  brl 
de  200  lbs   

Morue  No  2,  brl  de  30  lbs 

Pollock  No  1,  brl  de  200 
lbs 

Morue,  sans  aretes  (boi- 
tes  de  30  lbs),  la  lb.   . 

Morue,  sans  aretes,  (car- 
tons de  24  lbs),  la  lb.  . 

Morue  (Ivory),  morceaux 
de  2  lbs,  boites  de  20 
lbs 

Morue,  sans  aretes  (2 
lbs) 

Morue,  en  filaments  (boi- 
tes de  12  lbs)    .... 

Morue  s6ch6e,  baril  de 
100  lbs   

L'EPICERIE 


0.12  0.13 

....  0.18 

0.07*  0.08A 

0.11  0.12 

0.07-1  0.08 

0.08  0.10 

....  0.45 

....  0.50 

....  0.30 

....  0.17 

0.16  0.18 


0.12  0,13 

0.17  0.18 

....  2.50 

2.20  2.40 


0.06A  0.07 
0.19     0.20 


0.20 

0.21 

0.07 

0.15 

0.15 

0.09.i 

0.24 


0.21 

0.22 

0.07-i 

0.16 

0.16 

0.10 

0.25 


....   21.00 

....   20.00 
....    18.00 


....  15.00 

....  0.20 

....  0.20 

....  0.18 

....  0.23 

2.40  2.50 

....  16.00 


Deux  raffineries  ont  hausse  le  prix 
de  leur  Sucre  raffine  au  cours  de  la 
semaine.  La  St.  Lawrence  et  la 
Dominion  ont  augmente  leurs  cota- 
tiosn  a  $12  le  quintal,  avec  des  haus- 
ses  proportionnelles  pour  les  autres 
varietes.  Le  ton  est  tres  ferme  et 
d'autres  avances  ne  seraient  pas  eton- 
nantes.  Les  conserves  de  fruits  sont 
fermes  aussi.  Les  noix  et  les  peanuts 
sont  tres  fermes,  bien  que  les  aman- 
des  aient  un  peu  flechi.  Les  prix 
sont  fermes  et  il  y  a  eu  des  avances 
sur  un  certain  nombre  de  varietes. 
Le  gingembre  de  la  JamaTque  se  vend 


plus  cher.  La  farine  d'avoine  en  pa- 
quets  et  le  riz  en  paquets  ont  ete 
vendus  plus  chers  par  une  maison  de 
gros.  Le  foin  a  monte  d'un  dollar  ia 
tonne.  Les  patates  ont  subi  une  haus- 
se egalement.  Les  thes  et  les  fruits 
sees  sont  fermes,  tandis  que  le  cafe  et 
le  cacao  sont  tres  fermes.  La  melasse 
peut  monter  encore;  quelques-uns  pre- 
disent  qu'elle  se  vendra  de  $1.35  j 
$1.40  le  gallon.  Les  oranges  ont  bais 
se  un  peu.  Le  commerce  est  actif,  sur 
tout  pour  les  lignes  de  Noel  et  pour 
les  fruits  en  conserve. 

UNE    AUTRE    AVANCE    PORTE   LE 
PRIX    DU    SUCRE   A  $12 

Sucre  —  La  St.  Lawrence  et  la  Do- 
minion ont  augmente  le  prix  de  leur 
sucre  raffine.  Ces  augmentations  de- 
viennent  en  vigueur  Immediatement 
et  il  est  possible  que  d'autres  raffine- 
ries vont  augmenter  leurs  prix  dans 
un  avenir  tres  rapproche,  le  ton  du 
marche  etant  decidement  ferme  et  les 
tendances  sont  a  la  hausse.  Les  ap- 
provisionnements de  sucre  brut  sont 
raisonnables,  mais  la  demand  est  es- 
core  plus  considerable  qu'il  est  pos- 
sible de  la  satisfaire  dans  le  moment. 
Tout  cela  aura  probablement  pour  ef- 
fet  de  faire  monter  les  prix  de  ce 
marche  ces  semaines-ci. 
Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule  ....  11.25 
Acadia,  extra  granule  ....  11.25 
St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  12.M 
Canada,  extra  granule1  ....  11.25 
Dominion  Cristal  granule  .    .   .12  00 

Glac<5,  barils 11.45 

Glace\   (boites  de  25  liv.)   .    .  .  1185 
Glac<5,  (boites  de  50  liv.)    .    .   .  11.65 

Glace\  1  livre 12.80 

Jaime  No  1 H.«0 

Jaune  No  2  or U.M 

Jaune  No  3 H-*0 

Jaune  No  4 10.55 

En  poudre,  barils 

En  poudre,  50s 12.30 

En  poudre,  25s | 

Cubes  et  dec.  100  lbs 12.6 

Cubes,  boites  de  50  lbs 

Cubes,  boites  de  25  lbs 

Cubes,  paq.  de  2  lbs U-M 

En  morceaux  Paris,  barils   .   .  .  1- 

En  morceaux  100  lbs 1- 

En  morceaux  boites   50  lbs    .    .  1! 
En  morceaux  boites    25   lbs    .    .  lj 
En  morceaux  cartons   5  lbs    .    .  lj 
En  morceaux  cartons  2  lbs    .    .  1; 
Crystal  Diamond,  barils    .    .    •  »•»« 
"  boites   100  lbs   .  127 
"  boites     50  lbs   .  | 
"  boites     25   lbs    .  13-0 

LES      FRUITS      EN     CONSERVE 

ACTIFS     ET     LES    PRIX 

SONT  MAINTENUS 

Conserves  —  L'activite  dans  ie  m 
ment    porte    en    grande   partie  sur  It 
fruits   en    boites.      lis   sont  en  gran 
demande    et    le   ton    est   ferme. 
ques    lignes    de    peches    et    de   pojres 
dans  du  sirop  epais  sont  arrlvees  des 
empaqueteurs  des   Etats-Unis,  et  leurs 
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ys  EFFERVE5CEHT 

"ALT 


LE  SEL  EFFERVESCENT  D'ABBEY 

est  un  producteur  d'argent  constant  pour  tous  les  marchands  qui 
vendent  des  remedes  brevetes. 

LE  SEL  D'ABBEY  est  populaire  parce  que  sa  qualite  a  ete  continuelle- 

ment  mamtenue.    II  devient  plus  populaire  de  jour  en  jour,  parce  qu'il  est 

continuellement  annonce  d'un  ocean  a  I'autre. 

C'est  un  sel  recommandable  —  un  laxatif  tonique  efficace  sur  leduel  des 

milliers  de  gens  comptent  pour  se  tenir  en  bonne  sante. 

Tous  les  pharmaciens  du  Canada  vendent  le  SEL   D'ABBEY      Tous  le« 

marchands  peuvent  le  vendee  et  en  tirer  des  profits  aussi. 

dTbBEY62"*"  "n  aSSOrtlmeht     Votre  marchand  de  gros  vend  le  SEL 

THE  ABBEY  EFFERVESCENT  SALT  CO., 


MONTREAL 


dus  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

t  ecrivez  aux  annonceurs 


I  LLAGE    DU    CAP    DE    LA   MADELEINE 

|E  D'AFFAIRES  A  VENDRE 

■centre  de     trois   moullns  a   papier  et  pres  de    la   cale 

Q  ntele. 

■jes  d'affaires. 

•jasin    et    residence    privee. 

■  casion    pour  un   achoteur  immediat. 

Jfaciles  de  paiements. 

|  comptant  et  le  reste  par  versements  faciles. 

(ilOTAIRE   L.   P.   MERCIER, 

I  25    rue    St-Alexandre,    TROIS-RIVI  ERES. 


Ces  cirages  augmenteront  vos 
profits 

Poussez  la  vente  de  cette  ligne  de  producteurs  de  pro- 
tits  _  tenez  en  stock  la  ligne  complete  —  mettez-la  en 

c\VmmaCnededsanrSepVe?ees.  ma9aSin'    ChaqUe    Vente    ^   deS 

Nettoyeurs  pour  la  maison 

Le  Pol.  a  metal  Ideal,  le  Poll  a  Metal  Klondike,  les  ci- 
rages a  chaussures  Gold  Leaf  et  Staon,  le  nettoyeur 
Bonnie  Br.ght  pour  la  cuisine  et  le  Poli  a  meubles 
Kenuall. 

Pour  Tautomobile 

Preparation    Kleanall    pour   carrosserie   d'auto.    prepara- 
tion  Renuall  pour  capote  d'auto  et  Cire  a  auto. 

Envoyez  votre  commande 
immediatement ! 

Adressez-vous  a  votre  marchand  de  gros  ou  6crivez-nous 
pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES  LIMITED 

Successeurs    de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LTD 

HAMILTON,   Canada. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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prix  sont  blen  malntenus.  Les  mar- 
chands,  dans  plusieurs  cas,  ont  ete 
contents  d'accepter  la  llvralson  de 
leurs  commandes  et  la  distribution  a 
ete  tres  considerable. 
Nous   cotons: 

CONSERVES    DE     LEGUMES— 

Asperges  (am6ricaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 4.50  4.85 

Asperges  import^es,  2%s..  4.85  5.25 
Asperges    (pointes)    cana- 

diennes 5.50  6.00 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .   1.75  2.85 

Feves,  Refugee 1-70  1.75 

B16-d'Inde    (2s) 1.62A  1.65 

Betteraves,   2  lbs    ...    .   1-00  1.25 

Carottes  (tranches),  2s.  .   1.45  1.75 

B16-d'Inde   (en  epis)   gal.   .   7.00  7.50 

Epinards,   3s 2.85  2.90 

Epinards,  Can.   (2s) 1-80 

Epinards  Californie,  2s   .   .   3.15  3.50 

Tomates,  Is 1-45  1.50 

Tomates,  2s 1-50 

Tomates,   2%s 1-80  1.85 

Tomates,   3s 2.15 

Tomates,  gallons 6.50  7.00 

Citrouille,    2%s.    (douz.)     .   1.50  1.55 

Citrouille,  gallon  (douz.)    4.00 

Pois,  standards 185  1.90 

Pois,  early  June    ....     1.921  2.05 

Pois,  tres  fins.  20  oz 3. 00 

Pois,  2s.,  20  oz 1-57J 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

cr6es,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a. 

vin)  gall 1-35 

Pois  imported — 
Fins,    caisse    de    100,    la 

caisse 27.50 

Extra  fins 30.00 

No  1 23.00 

No  2 22.00 

CONSERVES    DE    FRUITS 

Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz.   .    .    .     5.25  5.75 

Blueberries,  2s 2.40  2.45 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.  .   .   .  4.65 

gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    6pais,    la 

douz 4.50  4.75 

Cerises     blanches,     sans 

noyau 4.50  4.75 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,    2s    (seaux)      ....  2.75 

Peches,  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 3.00  3.75 

Peches,  2%   (sirop  clair)    .  4.00  4.75 

Poires,  2s 4.25  4.75 

Poires,  2%s 5.25  5.40 

Poires,  2s    (sirop    clair)     1.90 

Annanas  (gratt<§  et  tranche^  2s.  3.60 

Boites   plates,   1   lb.,  douz.    .  1.90 

Boites  rondes,  2  lbs,  douz.    .  2.30 

Boites,  2%s 4.00  4.50 

Pruneaux    Lombardie    .     .   2.00  2.20 
Prunes,   Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.40  2.45 

"        Reines-Claudes     (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises.  2s 4.70 

Framboises,  2%s 

Fraises,  2s 4.65 

POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums,     boites     de     %s., 

plates 1-20 


Sockeye,  48,  Is  douz 4.75 

Sockeye,   96,    V2s   douz 2.50 

Boites    hautes     de    1    lb. 

eaisses   de  4  dz.,  la  dz.     4.00     4.30 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes 2.60 

Pinks,  y2  lb.,  douz 1.37 i 

Pale,  1  lb.,  douz •••     2.37£ 

Pinks,   y2  lb.,  douz 1.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,  y2  lb.,  plates 1.90 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00     4.60 

Red  Springs,  %  lb 4.00 

White  Springs   (Is) 2.40 

Saumon     Gaspe\     marque 
Niobe  (eaisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.25     4.50 

Pilchards,  1  lb.,  hautes    .     1.90     2.00 
Steak    de    baleine,   1  lb., 

plates 1.90 

Hareng,     imports,     sauce 

aux  tomates 3.25 

Hareng,  kippered   ....     2.85     2.90 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates) douz 1.85 

Haddies    (lunch),  %  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25     2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norv^giennes,  la 

caisse  de  100   (%s)    .    .   24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     quality),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises   .    .    .   32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japo- 

naise.  douz 6.50 

Clams    (riviere),  1   lb.,  la 

douz 1.90 

LES      AMANDES      ECALEES      PLUS 

FACILES;    LES    NOIX;    LES 

PEANUTS  STABLES 

Noix — Avec  les  grosses  commandes 
de  la  part  du  commerce,  qui  sont  don- 
nees  generalement  a  cette  epoque  de 
I'annee,  plusieurs  gros  lots  ont  ete 
distribues,  et  les  prix  ont  ete  tres  bien 
maintenus  sur  la  plupart  des  lignes. 
Les  amandes  ecalees  ont  flechi  quel- 
que  peu,  bien  que  les  tendances  por- 
tent vers  la  hausse.  Les  noix  ecalees 
sont  stables,  et  Ton  s'attend  a  ce  que 
ce  marche  soit  ferme  pendant  plu- 
sieurs semaines.  Les  peanuts,  aussi, 
se  sont   maintenues  fermes. 

Nous  cotons: 

Amandes  Tarragone,  la  lb.  0.28  0.30 

Amandes   (^cal^es)     0.62 

Amandes   (Jordan) 0  75 

Noix  du  Br6sil,  (nouvelles)    ....  0.26 

Noix  du  Bre"sil   (med.)    .    .   0.15  0.17 

Chataignes     (canadiennes)    0.20 

Avelines   (Sicile),  la  lb.  .  .  0.28  0.30 

Avelines  Barcelone  ....   0.25  0.26 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts    (roties)   — 

Jumbo 0.23  0.25 

Fancy 0.15  0.17 

Extras 0.12  0  14 

Sale>s  espagnoles,  la  lb.   .  0.29  0.30 

Ecalees  No  1,  Espagnoles  0.25  0.26 


Ecalees  No  1 0.16J  0.18 

Ecalees  No  2 "  o,14 

Peanuts   (salves)   — 

Fancy  entieres,  la  lb o.38 

Fancy  cass6es,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32    0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32    0.35 

Pecans,     Nouvelle-Orl6ans, 

No  2 0.21    0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix  (Grenoble) 0.29    0.35 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0.23    0.25 

Noix  (Ecalees) 0.90 

Noix   (espagnoles)    ....  0.30    0.33 

LES    FEVES   SE    VENDENT  LENTE- 
MENT;    LES   PRIX   PEUVENT 
ETRE    MAINTENUS 

Feves,  Pois  —  Le  marche  des  feves 
est  tres  tranquille  disent  les  rapports 
recus  de  cette  partie  du  pays.  Les 
prix  ont  ete  maintenus  avec  tres  peu 
de  changements  recemment,  et  bien 
que  les  meilleures  varietes  de  feves 
canadiennes  se  soient  vendues  autour 
de  $5.25  le  boisseau  au  commerce  du 
detail,  les  feves  offertes  en  concur- 
rence I'ont  ete  a  meilleur  marche. 
Avec  le  commerce  bien  approvisionne 
et  avec  les  feves  canadiennes  de  meil- 
leure  qualite  cette  annee,  certains  des 
gros  operateurs  ne  s'attendent  pas  a 
des  changements,  pour  le  moment  du 
moins.  Les  poids  a  soupe  de  bonne 
qualite  sont  tres  rares  et  tres  difficiles 
a  obtenir,  et  leur  qualite  dans  plu- 
sieurs cas  est,  dit-on,  inferieure  a  la 
moyenne  de  celle  des  saisons  ante- 
rieures. 
Nous  cotons — 


Feves — 
Feves    canadiennes,    tribes   & 

la  main 5.25    I 

Japonaises 

Lima    japonaises,     la   lb., 

suivant   la   qualite"    .    . 
Lima,   Californie 

Pois — 

Blancs   h   soupe,    le   bois 

Cassis,    r^colte    nouvelle 

(98  lbs) 725 

Pour  bouillir,  le  boisseau 


0.10    0.12 
....     0.17 

....     4.00 


Japonais,  verts,  la  lb. 


ou 
0.101  I''1 


TOUS    LES    FRUITS   SFCS  SE  VEN- 
DENT TRES  CHERS 

Fruits     sees  —   Les     conditions  du 
marche  sont     bonnes  en  ce  qui    con- 
cerne   la   demande.    Les   raisins  et  le 
pruneaux    de    la    recolte    nouvelle,  le 
abricots  et  les   peches  que  Ton  reco 
presentement   sont,    dit-on,   d'excelle 
te     qualite,  mais  les     prix  de  presque 
toutes  les  lignes  sont  tres  fermes  1 
chers.     Les  raisins  et  les  pruneaux  se 
vendent   tres   chers,   et   par  suite  d 
fait    que    tous    les    prcduits   de   vent 
facile  se  sont  bien  vendus  avant  Par- 
rivee    de    ces      recents     arrivages,  le 
stock  recu  s'en  va  au     detalllant  ln> 
mediatement  dans  plusieurs  cas,  et  II 
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s  pas  probable  que  les  prlx  vont 
•jr.  Les  pelures  sechees  se  ven- 
iIjIus  cheres,  et  prusieurs  des  im- 
tieurs  et  des  marchands  de  gros 
e(   que  les  stocks  de  pelures  sont 


i's  cotons: 

i  la,   fancy    .    .    . 

de  choix   .    . 

slabs  .  .  . 
las  (evapor^es) 
I;  (fancy)  .  .  . 
<    de  choix   .    .    . 


....  0.36 

....  0.34 

....  0.30 

0.23J  0.24 

....  0.28 

0.25  0.26 


sechees: 


:,  boites  de  25  lbs,, 


0.26 
0.30 
0.45 
0.68 


■  els,  2  couronnes.    . 

0.23 
0.16 

1    couronne    .    . 

0.17*  0.18 

3  couronnes    . 

0.18 

0.18.! 

4  couronnes  . 

0.19.1   0.20 

|epins  de   Calf.,   car- 

1  16  onces   .... 

0  22 

0  23 

i;es,   (loose)    .... 

n  n 

0.25 

grecs,  15  onces 

0.25 

|S,  fancy 

0.17 

0.22 

Excelsior      (36-10 

j)   paquet   

o.i  r.' 

1,  boites  de  12  lbs  . 

3.25 

luets  seulement    .    . 

0.19 

0.20 

Dromadaire    (36 

0.19 

luets  seulement,  Ex- 
Ir 

0.20 

1  (par   couches)    bol- 

le  10  lbs,  2s,  la  lb. 

0.40 

||2is,  la  lb 

0.45 

Mb,  la  lb    .... 

0.48 

Ms,  la  lb 

0.50 

^blanches    (70   botes 

j onces)    

5.40 

ll  espagnoles      (pour 

28  boites  de  1  lb 
Ine  .   . 

0.14 

Ihspagnoles  28  boites 

jonces    

3.50 

^espagnoles    (12  bol- 

p   10  onces)    .    .    . 

2.20 

ix  (boites  de  25  lbs) 


)oites    de    25    lbs. 


0.33 
0.30 
0.25 
022 
0.21 


0.20 
0.18J 
0.17J 
0.17 


AUVAIS      CHEMINS      FONT 
IpNTER    LE    FOIN    D'UN 
DOLLAR 

It  grain  —  Les  prlx  ont  mont6 
liar  pour  les  diverses  varietes 
Les  chemins  sont  mauvais 
Idifflclle  de  transporter  le  foin 
iche.  L'avolne  se  vend  plus 
I  les  tendances  sur  les  mar- 
I grain  portent  vers  la  hausse. 
1  cotation  n'est  donnee  sur 
e    dernier   etant    rare    et   tres 


Fom,  paille,  grain    (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars) : 
Foin: 

Bon,  No  I,  tonne  de  2,000  lbs  $24.00 

Bon,  No  2 23.09 

Bon,  No  3 21  00 

Paille n.oo 

Avoine: 

No  2  C.W.    (34  lbs 0  99 

No  3  C.W o.97 

Extra  Feed .'      .]. 

No  1  Feed o  95 

No  2  Feed .   .     0^92J 

Orge: 

No  3  C.W 

No  3 

No  4  C.W. "  '     "."" 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'61evateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

LE      GINGEMBRE      PLUS      CHER; 

TOUTES    LES    EPICES    FER- 

MES 

Epices  —  Les  marches  sont  tres 
fermes  et  le  gingembre  de  la  JamaT- 
que  a  monte  a  40  cents  la  lb.  Le  ton 
est  fort  sur  toutes  les  lignes  et  toute 
la   liste  des  epices  est  active. 

Allspice o.20     0.22 

Cassia o.33     0.35 

Cannelle — 

Rouleaux o.35 

Pure  moulue 0.35     0  40 

Clous o.85 

Creme   de   tartre    (francai- 

se,  pure) 0.75     0.80 

Chicoree    canadienne     0  20 

Amencaine  (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Gingembre o.40 

Gingembre   (Cochin  ou  Ja- 

maique) o.31 

Macis j  00 

Epices  m<§langees    ....   0.30  0.32 

Muscade,  entieres    ....   0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0  50  0  55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  0  37 

Epices  a  marinades  ....  0  25  0  27 

Paprika 0  65  0  70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en    poudre)   1.00  1.10 
Graine    de    cardemome,    la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi   (carraway)   holl.  no- 
minal    0.30  0.35 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0  30 

Cannelle,  la  lb o.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine    de   c<§leri,    en  vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix    de    coco    fllamenteu- 

se.  en   seaux 0  21  0  ?8 

Clous    ronds,    entiers    .     .   0.21  0.22 

LE    SIROP    DE    BLE-D'INDE    BLANC 

EST   ACTIF;    LES    MELASSES 

PLUS    FERMES 

Melasses  et  sirops  —  "La  melasse 
va  se  vendre  autour  de  $1.35  le  gal- 
lon, je  crois",  d6clare  un  tres  grand 
marchand  de  gros.  Les  approvlslon- 
nements  de  melasses  Fancy  n'ont  pas 
ete  excesslfs,  et  comme  question  de 
fait,  plusieurs  dans  ce  commerce 
croient  que  les  stocks  ne  sont  pas 
sufflsants   pour  en  faire  une  distribu- 


tion satisfai6ante  a  tous  le*  mar- 
chands. La  base  du  prix  aux  endroits 
de  production  est  telle  aujourd'hui, 
que  le  prix  de  la  livraison  a  Montreal 
pour  les  varietes  de  choix  est  au-des- 
sus  de  $1.20.  Tout  indique  un  marche 
a  la  hausse.  Les  sirops  de  ble-d'lnde, 
surtout  les  blancs,  sont  en  demande 
active  et  la  situation  du  sucre  a  con- 
tribue  a  augmenter  la  vente  de  ces 
produits. 
Nous  cotons: 

Sirop  de  bl6-d'Inde:  — 
Barils.   environ   700   livres  0  08^ 

Y?   baril 0.08J 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse        5  45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6  05 

Boites    de    10   livres,   caisse    % 

doz.  la  caisse 5  75 

Boites    de    20   livres,   caisse    4 

doz.  la  caisse '       5  70 

2  galls,  seau  25  Hv..  chaque  !    !     2  60 

3  galls.,  seau  38%   Hv.,   chaque     3 

5  galls.,  seau  65  liv  ,  chaque   .    .      6  "5 

Sirop  de  ble-d'lnde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5  n5 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse.  la  cnisse  ...  g  55 

Boites  de  10  livres,  %  douz'.  a 

la  caisse.  la   caisse   .  6  '5 

Boites  de  20  livres,  14   douz.  a 

la  caisse.  la  caisse 6  20 

Sirop  de  canne   (crystal   Diamond)' 
Boites    2   livres,    2   douz     a   la 

caisse 7  sr) 

Vz   barils,  les   100   livres    .  10  "0 

Barils,  les   100  livres    ....'.   10  05 
Glucose,  cans  5  livres   (caisse)'.     4  80 

Melasses   des   Barbades:— 
Prix  pour  llle  de  Montreal 

Puncheons j  9q 

Barils j  7, 

Demi-barils  ........    .         1  25 

LES    RIZ    PLUS    FERMES    AVEC 
QUELQUES   HAUSSES 

Riz  et  tapioca  —  Le  ton  du  march* 
est  encore  fort  et  les  tendances  por- 
tent non  seulement  vers  la  hausse, 
mais  encore  II  y  a  eu  quelques  haus- 
ses  sur  les  meilleures  lignes.  La  de- 
mande est  bonne  pour  la  saison,  et 
les  approvisionnements  chez  les  mar- 
chands de  gros  ne  sont  pas  excessifs. 

Nous  cotons: 

Sar°llne 17.50     18.00 

Honduras   ....  10,^ 

Slam  No  2    .    .    .      i,  J„ 

Slam   (fancy)    .    .    . jJ^q 

Rangoon  "B" 11.75*   13.00 

Rangoon  "CC" n.75     12.90 

S?arling 1575 

Mandarin 13  75 

Sfn*  :■    ■ •    0.14     0.15* 

Riz  bns<§,  fin    .    .    .  7  00' 

Riz  brise,  gros    ....'.    '8.S0  9^0 

Sagou,   brun 0.15  0.16 

Tapioca,  la  lb.   (seed)    .    .   0.12*  0  16 

Tapioca   (flake)    ....        oil"  012 

Tapioca  (pearl) 0.12J  o!l4 

LES      THES      VONT-ILS      MONTER? 
LES    MARCHES  SONT   FORTS 

Th6s  —   Blen   que   le     march*  solt 
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tres  fort,  et  que  les  tendances  portent 
vers  la  hausse,  quelques-uns  se  de- 
mandent  si  le  plus  naut  niveau  des 
prix  a  ete  atteint.  II  y  a  eu  une  gros- 
se  distribution  des  stocks  detenus 
par  les  "jobbers"  et  les  importateurs 
et,  bien  que  les  assortiments  soient 
bien  plus  considerables  qu'ils  ne 
Petaient,  quelques-uns  declarent  qu'il 
y  a  assez  de  the  au  Canada  pour 
les  besoins  presents.  Les  etats  cen- 
traux  d'Europe  vont  probablement 
continuer  a  absorber  une  grande 
quantite  de  the.  S'ils  deviennent 
acheteurs,  surtout  la  Russie,  les 
stocks  seront  considerablement  re- 
duits.  Cette  diminution  aura,  natu- 
rellement,  un  effet  immediat  sur  la 
base  du  prix  partout.  Le  marche  local 
est  tres  ferme. 

Nous  cotons: 

Thes  Japon — 

Choix 0.65     0.75 

Early   Picking 0.65     0.70 

Javas — 

Pekeos 0.42     0.45 

Orange   Pekeos    ....   0.46         0.45 
Orange    Pekeos    bris<§    .     .   0.43     0.46 

Les  qualites  inferieures  de  thes  bri- 
ses  peuvent  etre  obtenues  des  mar- 
chands  de  gros  sur  demande  a  des 
prix  raisonnables. 

LES   ARRIVAGES    DE    CAFE    S'AME- 

LIORENT   ET   LES   PRIX   SE 

MAINTIENNENT 

Caf6,  cacao  —  Les  arrivages  de 
cafe  des  Etats-Unis  se  sont  ameliores 
ces  deux  dernieres  semaines  par  suite 
du  reglement  de  la  greve  des  debar- 
deurs  de  New-York.  La  demande  de 
la  part  du  commerce  est,  dit-on,  bon- 
ne, presque  aussi  active  qu'au  mois 
d'octobre.  Le  ton  est  fort.  Les  mar- 
ches du  cacao  sont  fermes  et  le  ton 
laisse  prevoir  une  hausse  ces  semai- 
nes-ci. 

Cafes : 

Bogotas,  la  lb 0.45  0.47 

Maracaibo,  la  lb 0.43.!  0.45 

Mocha  (types) .  0.44  0.47 

Jamaica 0.42  0.45 

Mexicain,  la  lb 0.44  0.46 

Rio,  la  lb 0.37  0.37] 

Santos,   Bourbon,    la   lb.    .  0.44  0.47 

Santos,  la  lb 0.43  0.45 

Cacao: 

En  boites  de  1  lb,  Ja  douz 5.25 

i   lb.   la   douz 2.75 

:}   lb.   la   douz 1.45 

En   petites  boites,  la  douz   ....  1.10 


VENTES    PAR     HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 

G.  Bourget  vs  B.  Gauthier,  11  decem- 
bre,  11   a.m.;  227  Aylwin,  Brossard. 

C.  A.  Primeau  vs  Edgar  Reeves,  11 
decembre,  10  a.m.,  603  Bourbonnie- 
re,   Brossard. 

G.  Mayrand  vs  Wm.  Lambert,  11  de- 
cembre, 10  a.m.,  128  William-David, 
Brossard. 

Longpre  &  Longpre  vs  Emile  Pelle- 
tier,  11  decembre,  11  a.m.,  265  Mo- 
reau,   Brossard. 

Wellie  Hebert  vs  James  McElligott, 
9  decembre,  10  a.m.,  150,  9eme  Ave- 
nue, Lachine,  Brossard. 

T.  Roch  vs  Paul  Nap.  Dugas,  6  de- 
cembre, 2  p.m.,  500  St-Germain, 
Normandin. 

Bell  Telephone  Co.  vs  B.  Godbout,  12 
decembre,  10  a.m.,  3268  St-Hubert, 
Dorchester. 

A.  Depatie  vs  P.  J. 
decembre,  11  a.m., 
Trudeau. 

Mine  E.  Wright  vs  Mine  M.  Wright, 
9  decembre,  10  a.m.,  22  Desjardins, 
Lauzon. 

O.  Rafolovitch  vs  O.  de  Pieter,  12 
decembre,  10  a.m.,  393  Ontario  Est, 
Steinman. 

Bernard  Schwartz  vs  Edward  Ross, 
12  decembre,  11  a.m.,  1982  Boyer, 
Lauzon. 

Yvon  Lamontagne  vs  Anna  Lauzon, 
9  decembre,  10  a.m.,  329  Ontario 
Est,  Bourdeau. 

Lukis  Stewart  Co.,  Ltd.  vs  R.  W. 
Marshall  Ltd.,  10  decembre,  10  a.m., 
17   St-Jean,   Robitaille. 

J.  A.  Cousineau  vs  J.  A.  Drapeau,  9 
decembre,  10  a.m.,  164  College,  La- 
france. 


Champagne,    11 
173    Stadacona, 


R.  Narbonne     vs      P.  L.   Peladeau,  9 

decembre,      11   a.m.,      31   Langevin, 

Langevin. 
Peladeau  &  Duclos  vs  D.  Cote,  6  de- 
cembre,  2   p.m.,    72a  Woodland,  La- 

fontaine. 
F.  W.  Farman  Co.,  Ltd.  vs  Max.  Met- 

tier,    8   decembre,    10    a.m.,   361  Du- 

luth,   Laverdure. 
Fred.  Hamel,  et  auxor  vs  J.  H.  Sava- 

ria,    9    decembre,    10    a.m.,    1120  de 

Lorimier,  Lapierre. 
J.  R.  F.   Beaudry,  et  al.  vs  H.  A.  St- 

Denis,   9   decembre,      10  a.m.,,     525 

Drolet,  Coutu. 
Outremont    Garage   Co.      vs      Charles 

Dagenais,  8  decembre,  10  a.m.,  1038 

Cartier,  Lavery. 


LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS       EN       COUR 
RIEURE  — suite 


SUPE- 


Bureau  de  Placement  Joffre  vs  Morin 

Simard,    Lt<§e,    Montreal,   $148. 
R.  W.  Scott  vs  P.  Lyall  &  Sons  Const. 

Co.,   Ltd.,    Montreal,    $300. 
M.    Seidman    Co.,    Ltd.    vs    D.  Golden- 
berg,    Montreal,    $196. 
N.  G.  Valiquette,  Ltee  vs  Mme  Owen 

Kelly,  Montreal,  $156. 
Molsons    Bank  vs   Lachine   Mfg.  Co., 

Ltd.,  Montreal,  $36,500. 
Geo.  G.  Outerson  vs  Harriet  Comaish 

Ratcliffe,   Montreal,   lere  classe. 
Campeau  &  Denis     vs     J.  B.  Hogue. 

Montreal,  $350. 
Beaudoin  Ltee     vs     Lucien  Dufresne. 

Montreal,   $332. 
J.   A.  Deschamps   vs   Mme  J.  B.  Des- 

lauriers,  Montreal,   $198. 
Ferd.  Marcotte  vs  M.  L.,  H.  &  P.  Co.. 

Montreal,   $700. 
P.  M.  Beaudoin  vs  Dieudonne  Coutu- 
re, Montreal,  $119. 


CRECHES  A  FOIN 


Tout  en  fonte.  Nous  les  expfedions 
pretes  k  etre  poeees,  avec  fini  ver- 
nisse'  noir.  Leur  installation  se  fait 
en    deux  ou   trois   minutes. 

Hauteur 3iy2   pouces 

Largeur  du  haut   ...   31       pouces 

Adressez-nous    votre    commande 

Immgdiatement 

LA     FONDERIE     DE     L'ISLET, 

LIMITEE 

L'lslet    Station,    Que. 
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seignements  de  Trois-Rivieres   et 

d'Arthabaska 


5   ENREGISTRES  AU    BUREAU    D'ENREGISTRMENT 
D'ARTHABASKA 
Du  24  au  29   novembre   1919 
lent — Mme  Maria  Chouinard  a  Arthur  Boilard,  &  ind. 
,  Bulstrode. 

lort — Georges  Bibaud  a  A.  D.  Pratte  sur  Lucien  Jutras, 
275. 

Paul  Tourigny  et  Paul  Lavigne  a  Leonce  Nault,  369-6 
369-7,   Ste-Victoire,   $133.34  payees, 
ion— Octave  Filion  a  J.  Ulric  Turcotte,  49,  48  et  p.s.o. 
Ste-Helene,  $2,000. 

-Joseph  Laroche  a  Herv6  Marcoux,  2  parties  97,  Ste- 
toire,  $3,000,  $500  a/c. 

ent — Charles  Dubois  a  Mme  Nathalie  Turcotte,  aucun 
meuble. 

on — Succ.  Alphonse  Bergeron  a  Georges  Bergeron,  740 
741,  Bulstrode,  $3,750,  $2,750  a/c. 

i  r6m6r6 — Wildey  Pellerin  a  Mile  Adrienne  Auger,  y2 
265,  Bulstrode,  $1,000. 

-Mme   Eugenie   Beliveau  et  al.,   a   Honors    Simard,   p. 
,  Ste-Victoire,  $1,500  payees. 

ent — F.    X.    Lefebvre   a    Mine    Victoria    Pepin,    aucun 
neuble. 
ent — Georges    Laplante    a    Mine    Emma    Tourigny,    p. 

et  autres,  Ste-Victoire. 

H.  Chs  Patenaude  a  Odilon  Mercier,  24  et  p.  10,  Prin- 

ille,  $2,500,  $700  a/c. 

;on — Mme  Euph6mie  Michel  a  Ludger  Poisson,  243  et 

Princeville,  $1,100. 
jque — Rom6o  et  Alfred  C6t6  a  Jos.  Moi'se  Cote  et  ux., 

et  273,  Horton,  $1,300. 

Pierre  Poirier "a  Joseph  Frechette,  151,  St-Paul,  $5,600, 
)  a/c. 

Francois  Simoneau  et  Mme  Agnes  Provencher,  s6- 
ition  de  biens. 

Ernest  Levasseur  a  Paul  Fortier,  415  et  416,  Bulstro- 
$6,500,  $3,000  a/c. 

Joseph  Poliquin  a  Laurent    Poliquin,   129,   130  et   131, 
•aul,  $7,500,  $2,000  a/c. 

— Lazare  Poliquin  a  Laurent  Poliquin,  183.  St-Paul. 
on— Laurent  Poliquin  a  Alfred  Chained   129,   130,   131 

83,  St-Paul,  $1,500. 

Joseph    Poliquin      a    Rosaire    Poliquin,    180,    St-Paul, 

00,  $1,000  a/c. 

Omer  Michel  a  Fr(5d6ric  Tourigny,   369-31  a  33,   Ste- 

oire,  $1,800,  $1,200  a/c. 

an — Frederic  Tourigny  a  Ltkidore  Tourigny,  369-31  a 

Ste-Victoire,   $300. 

Napoleon   et  Albert   Tessier  a  J.   B.   Bellefeuille,   68, 

Victoire,  $5,300,  $1,000  a/c. 

)n — R6sa    Bellefeuille    a    Paul    Tourigny,    p.    137,    St- 

stophe,  $342. 

i — Mme   Elmire   Verville   a   Emile    Trgpanier,   3b,    9e 

Stanfold. 

nt — Mme   Josephine   Roy   a   Pierre   C6te\    y2    ind.   p. 

St-Norbert. 

nt— Napoleon   Brassard   a   Mme    Marie   B61iveau,    % 

4c,  8e  rg.  Stanfold  et  autres. 

>n — Emile   Tr6panier  et  al.   a  Narcisse   C6te\   3b,   9e 

Stanfold,  $2,750. 

— Zephir  Demers  a  Albert  Dubois,  2  p.  12b,  cont.  lie 

Haddington  contre  imm.  dans  autre  comte\ 

os.  et  Alph.  Poisson  a  Isaac  Milot,  41-132  a  134,  Bui 

le,  $300  payees. 

os.  Poirier  a  Arthur  et  Jos.  Morin,  p.  171,  Bulstrode 

0,  $400  a/c. 

dexandre  Hughes  a  Jos.  Helie,  p.  o.  128  a  131,  Bui 

le,  $1,425  dues. 

Sruno  C6t<§  et  Ubald  Cote,  p.n.  40,  et  autres,  Bulstro 

2,100,  $1,400  a/c. 

—  Leopold   Marcotte  a  rnest  Allard,   p.o.   325  a  332 

rode. 

oseph  Plourde  a  Xavier  Plourde,  p.  9,  lie  rg,  Mad 

on,  $2,000  payees. 

n — Xavier  Provencher  a  Albert  Provencher,  le  meme 

,  $1,600. 

n— Jos.  Levasseur  a  Alain  Vignault  et  al.  p.  20,  Bui 

e,  $2,000. 

lbert   Beaudet  a  AdtSlard   DSsilets,    y2   o.   263,   Bui 

e,  $2,000  dues. 

oseph  Poisson  a  Alphonse  Poisson,  p.  40,  et  autres 
rode,  $6,100,  $1,000  a/c. 


QUEL 

DELICIEUX 

BONBON! 


On   ne   pent  s'en   rassasier 


Est-ce  vous  qui  avez  fait  de  gros  profits  la  saison 
derniere?  Quelqu'un  en  a  fait  parce  que  les  ven- 
tes  du  Patterkrisp  ont  ete  enormes. 

La  demande  pour  des  bonbons  augmente  conti- 
nuellement.  D'un  ocean  a  I'autre  un  gros  volume 
de  commandes  repetees  est  venu  a  notre  fabrique 
— prouvant  hors  de  tout  doute  que  le  Patterkrisp 
occupe  le  premier  rang  comme  bonbon  facile  a 
vendre. 

Ne  laissez  pas  passer  votre  chance!  Prenez  en 
stock  le  Patterkrisp.  II  suffit  de  mettre  Patter- 
krisp en  etalage  pour  le  vendre.  Par  une  publi- 
city continuelle  et  systematique  dans  tout  le  Do- 
minion nous  cooperons  avec  nos  vendeurs  et  nous 
creons  une  demande  publique  plus  considerable 
pour  le  Patterkrisp. 

De  la  litterature  d'annonce  interessante,  des  car- 
tes d'etalage  et  des  garnitures  de  vitrine,  des  car- 
tes d'etalage  de  magasin,  des  pancartes  —  tous 
des  accessoires  de  ventes  qui  seront  un  actif  pour 
votre  magasin  — sont  a  votre  disposition:  vous 
n'avez  qu'a  les  demander.  Procurez-les-vous  et 
servez-vous-en,  les  resultats  seront  superbes  pour 
vous. 

Ecrivez-nous  ou  a  votre  marchand  de  gros  pour 
tous  les  renseignements  dont  vous  pourriez  avoir 
besoin. 


Unite  de       Cartons  de  Cartons  de 
15  lbs.              i/2  lbs.,  3  onces 

la  douz.  les  2  douz. 
.33                    $2.80  $2.00 


Prix,    f.a.b.    Montreal 


The  Patterson  Candy  Co. 


Limited 
TORONTO,     ONTARIO. 
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BUREAU    D'ENREGISTREMENT    DE    LA    CITE    ET    DU 
DISTRICT    DES    TROIS-RI VIERES 
Semaine  du  25  novembre  au  2  decembre 
Quittance  —  Jos.  C.  Adelard  Bellemare  a  Avila  Lesieur. 
Vente— Donat  Germain  a  Dine  Hortense  Lincey. 
\I;>inlevee— Chs.  Ed.  Charette  a  Amedee  Levasseur. 
Mainlevee— Amedee  Bouvette  et  al  a  Geo.  Vezina. 
Mainlevee— Montreal  Trust  Co.  a  Canada  Iron  Foundi  es. 
Mainlevee-Canadian  Trust  Co.  a  Canada  Iron  Foundries 
Vente— The  Shaw.  W.  and  Power  Co.  a  Canada  Caibide  Co. 
Vente— The  Shaw.  W.  and  Power  Co.  a  J.  Einile  Renaud. 
Obligation— David  Page  a  Belgo  P.  and  Paper  Co. 
Obligation— Moise  Hubert  a  Arthur  Lefebvre. 
Vente— Moise  Hubert  a  Lolycarpe  Blais. 
Vente— Vve   Aime   Levasseur   a    Damien  Levasseur. 
Mainlevee— Belgo  P.  and  Paper  Co.  a  David  Page. 
Quittance— Arthur  Lefebvre  a  Moise  Hubert. 
Quittance— Annie  Ayotte  a  Moise  Hubert. 
Transport— Telesphore  Dugre  a  Seminaire  des  Trois  Riv. 
Transport— O.  J.  Gelinas  au  Seminaire  des  Trois-Rivieres. 
Quittance— Dme  Benj.  Bourgeois  a  O.  J.  G6]ma,^ 
Quittance— Eucher  Masse  a  Dme  Phi.  Bellefeuille. 
Quittance— Dme  Phi.  Bellefeuille  a  J.  A.   Dufresne. 
Quittance— Frank  Nobert  a  Jos.  Blanchet. 
Quittance— Frs.  Gelinas  a  Eudore  Deshaies. 
Vente— Bernadette  Lottinville  et  al.,  a  3  Riv.  Motor  Sale  and 

Garage  Co. 
Vente— Bernadette  Lottinville  et  al.,  a  Fred.  J.  Argall. 
Vente.— Adolphe  Lambert  a  Herve  Duchaineau. 
Vente— J.  A.  Pelletier  a  Banque  Nationale. 
Vente— Arthur  Gagnon  a  Adjutor  Blanchette. 
Quittance— Seminaire  Trois  Riv.  a  Arthur  Gagnon. 
Quittance— Dme  Maj.  Lafontaine  a  L.  E.  Dufresne  et  al. 
Vente— Evariste  Leclerc  a  Theophile  Fournier. 
Vente — Vve  Leon  Balcer  a  Valere  Garceau. 
Vente — Vve  Leon  Balcer  a  Ovila  Garceau. 
Vente— Vve  Leon  Balcer  a  Adelard  Aubry. 
Vente — Henri  A.  Godin  a  L.  N.  Jourdain. 
Transport— Ernest  Mercier  a  Esdras  Hebert. 
Transport— Arthur  Cloutier  a  Esdras  Hebert. 
Quittance — Maria  Lupien  a  Evariste  Leclerc. 
Mainlevee — H.  Montplaisir  a  Victor  Desmarais. 
Vente— Honore  Clement  a  F.  X.  Bellemare  et  al. 
Quittance— Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Elie  I.  Gelinas. 
Eehange— Clement  Gelinas  a  Alfred  Lamy. 
Obligation— Alfred  Lamy  a  Alfred  Morin. 
Obligation — Oscar  Lamy  a  Alfred  Morin. 
Vente — Cie  Immobiliere  G.  Mere  a  Romeo  Lafond. 
Vente — P.  J.  Boudreault  a  Fortunat  Lafontaine. 
Venete — Dme  Ones.  Deziel  a  Henri  Dube. 
Vente — Henri  Dube  a  Mederic  Morais. 
Vente — Grand  Mere  Land  Co.  a  Dame  M.  A.  Cossette. 

Obligation — J.  A.  Desbiens  a  Rev.  C.  A.  Guillet. 

Subrogation — Dme  M.  A.  Cossette  a  Rev.  C.  A.  Guillet. 

Subrogation — Exaudies  Lavallee  a  Rev.  C.  A.  Guillet. 

Subrogation — Jules  Montambault  a  Rev.  C.  A.  Guillet. 

Transport — Danias  Lavergne  a  Henri  Clement. 

Transport — Exaudias  Lavallee  a  Delle  M.  Lavallee. 

Transport — N.  P.  Doucet  a  Vve  N.  Gingras. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Herm.  Boisvert. 

Quittance — Honore  Clement  a  D.  Lavergne. 

Quittance — Thomas  Boisvert  a  Dame  O.  D6ziel. 

Quittance — J.  A.  Robert  a  Sam.  Petrin. 

Quittance — H.  Marchand  et  ux.  a  Arthur  Cantin. 

Quittance — Dame  W.   Paquet  a  Dame  Edmond  Doyon. 

Quittance — Dame   L.   Beauchesne   a   Eudore   Deshaies. 

Obligation— Eudore  Deshaies  a   Dame  L.  Beauchesne. 

Vente. — .'     \      'ourassa  a  L.  N.  Jourdain. 

Declaration  pour  radiation — J.  N.  Bourassa  a  L.  N.  Jourdain. 

Quittance — Adelie  Hamelin  a  O.  J.  Gelinas. 

Quittance — Henri  Martin  et  al.,  a  Eddie  Martin. 

Quittance — J.  N.  Ducharme  a  Philippe  Lenneville. 

Quittance — Shaw.  Falls  Real  Estate  a  Philias  Boucher. 

Quittance — Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Joseph  Landry. 

Quittance — Ursulines  des  Trois-Rivieres  a  succ.  J.  A.  Milot. 

Privilege — Lachance  Ltee  vs  National  Shipbuilding  Corp. 

Vente — Philias  Villeneuve  a  Amedee  Levasseur. 

Obligation — Welley   Garceau   a   Dieudonn6   Fernet. 

Retrocession — Ephrem  Carle  a  Ls.  Phi.  Carle  et  ux. 

JUGEMENTS    EN    COUR    SUPERIEURE 

Le    Seminaire   des    Trois-Rivieres    vs    Napoleon    E.    C16ment 

Trois-Rivieres,   $246.40. 
Reverend   Thomas   Caron,   St-Luc,   vs   Albert   Cloutier,   Mont 

real,  $270.00. 
Louis    Gauthier,    Shawinigan    Falls    vs    Georges      Lafontaine 

Shawinigan  Falls,  $128.54. 


feRenseignements  du  District  de  Sherbrooke 

ENREGISTREMENTS    AU    BUREAU    D'ENREGISTREMENT 

DE   LA   DIVISION    DE   SHERBROOKE    PENDANT    LA 

SEMAINE    FINISSANT    LE    22    NOVEMBRE    1919. 

DISTRICT   DE    SHERBROOKE. 

JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 
A    Charest,  Garthby,  vs  E.  M.  Jacques,  $333.28. 
J.     Albert    Hurley,    Sherbrooke,    vs    Musical    Courner    Co., 

$143.33. 
J.  Fontaine,  Cookshire,  vs  H.  A.  Pope,  $121.35. 
McCaw  Bissell  F.  Co.,  Sherbrooke,  vs  E.  Burbridge,  $205.00. 
Coy.  Tp.,  Ste-Edwidge  de  Clifton,  vs  J.  Beaudoin,  $175.00. 
J.  C.  Martin,  vs  Lands  Ltd.,  $540.00. 
J    W.  Thornton,  vs  O.  Rouillard,  $117.60. 
Jacobs   Asbestos    Mining   Co.,   Thetford    Mines,   vs    Dame  V. 

Lessard  et  al.,  $125.00. 
N.  E.  Dean,  Lennoxville,  vs  E.  E.  Orr,  $392.00. 
T.  Frechette,  Coleraine,  vs  C.  C.  Cabana,  $400.00. 
H.  Comeau,  Shawinigan  Falls,  vs  J.  Blitt,  $128.00. 
Can.  Johns-Mauville  Co.,  Asbestos,  vs  M.  St-Cyr,  $400.00. 
Nap.  Poirier  et  al.,  Whitton,  vs  L.  T.  Beaudoin,  $100.00. 
L.  Neron  et  al.,  Sherbrooke,  vs  C.  Broie,  $140.00. 
H.  Henning,  Sherbrooke,  vs  A.  Boulette,  $126.43. 

JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 
P.  D.  Colby,  Johnville,  vs  G.  K.  Muncaster,  $75.50. 
A.  Boudreau,  Cookshire,  vs  J.  Whitehead,  $37.84. 
A.  Lafond,  Sherbrooke,  vs  J.  Nicol,  $67.40. 
G.  W.  Wells,  Ascot,  vs  W.  H.  Fuller,  $58.51  et  interets. 
K.  George,  Richmond,  vs  N.  K.  Fairbanks  Co.,  $21.00. 
A.  Roy,  Sherbrooke,  vs  J.  Rosenbloom,  $22.70. 
H.  H.  Bean,  Sherbrooke,  vs  J.  Rosenbloom,  $21.50. 
K.  George,  Richmond,  vs  Brophy  Suspender  Co.,  $63.75. 
A.  Lemelin,  Sherbrooke,  vs  M.  Weinstein,  $40.35. 
C.  Breault  &  Cie,  Winslow,  vs  G.  Delorme,  $85.06. 
L.  Faillis,  Quebec,  vs  J.  St  Denis,  $33.94. 
A.  Barlow,  North  Hatley,  vs  Tobin  Store  Co.,  $20.18. 
J.  C6te,  Granby,  vs  G.  &  G.  Ltd.,  $91.26. 

E.  Laventure   &  N.  Laventure,   Stoke,  vs  Dame  A.  Lemieux, 

$40.93. 
J.  Duffy,  Martinville,  vs  O.  Cantin,  $25.00. 

A.  E.  Despres,  Weedon,  vs  Charbonneau  Ltee,  $43.15. 
P.  Poulin,  fils,  Sherbrooke,  vs  P.  Langlois,  $47. 0j. 

F.  S.  McKay,  Sherbrooke,  vs  T.  Mason,  $55.00. 

POURSUITES 
Achille  E.  Despres,  Weedon,  vs  P.  E.  Beaudoin,  $4,546.97. 
W.  Ducharme,  Magog,  vs  J.  L.  Tetreault,  $1,000.00. 

B.  D.  Crans,  Coaticook  vs  F.  E.  Osgood,  $213.57. 

P.  R.  Boucher  &  Cie,  Coaticook  vs  Cie  Jos.  Lacombe  &  Fils, 
$159.29. 

Windsor  Asbestos  Co.,  Coleraine,  vs  Canadian  Bank  of  Com- 
merce, $4,588.71. 

Windsor  Asbestos  Co.,  Coleraine,  vs  Canadian  Brakeshoe  Co., 
$139.90. 

W.  A.  Bown,  Lennoxville,  vs  L.  E.  Desilets,  $1,601.49. 

Dame  Leon  Mailloux,  Waterville  vs  Dame  L.  Sasseville. 
$234.44. 

G.  S.  Burt,  Upper  Melbourne  vs  Lewis  Bros,  $515.00. 
O.  O.  Choyer,  Richmond,  vs  Dame  M.  Breault,  $150.00. 
A.  Goupil,  Sherbrooke,  vs  J.  Blitt,  $141.00. 

A.  E.  Hall,  Ayers  Cliff,  vs  J.  Kirby,  $201.90. 

R.  Leroux,  Weedon  Station,  vs  Cie  Placements  Sherbrooke 
Limitee,  $37.00. 

A.  Menard,  Coaticook,  vs  Cie  Placements  Sherbrooke,  Limi- 
tee, $34.00. 

L.  Gagn6  et  A.  Gagne\  Bury,  vs  Cie  Placements  Sherbrooke, 
Limitee,  $25.00. 

T.  Monty,  Valcourt,  vs  Cie  Placements  Sherbrooke  Limitee, 
$22.30. 

G.  Doyon,  St-Joseph,  Beauce,  vs  Cie  Placements  Sherbrooke 
Limitee,  $33.00. 

L.  Bolduc,  Pontbriand,  vs  Cie  Placements  Sherbrooke,  Ltee, 
$33.35. 

D.  Girard,  Valcourt,  vs  Cie  Placements  Sherbrooke,  Limitee, 
$24.70. 

M.  A.  Jos.  Paradis,  Pontbriand  vs  Cie  Placements  Sherbrooke, 
Limitee,  $25.60. 

T.  Boisvert,  St-Adrien  de  Ham,  vs  Cie  Placements  Sherbroo- 
ke, $32.60 

G.  Rousseau,  St-Adolphe,  vs  Cie  Placements  Sherbrooke  Li- 
mitee, $25.00. 

M.  Desmarais,  St-Adolphe,  Cie  Placements  Sherbrooke  Li- 
mitee, $31.00. 

A.  Cloutier,  St-Joseph,  Beauce,  vs  Cie  Placements  Sherbroo 
ke,  Limitee,  $31.00. 
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L.  L.  Gale.  St-Cyr,  vs  P.  G.  Giraud,  $67.95. 
H.  W.  Gendreau,  St-Hyacinthe,  vs  H.  R.  Fraser  et  al.,  $5.00. 
H.  Fontaine,   Ste-Anne   Stukeley,  vs   Codere  et  Fils  Limited, 
$19.93. 

0.  J.  Charpentier,  Magog,  vs  A.  E.  Hurd,  $19.21. 
Duquette  Frere,  Richmond,  vs  G.  et  G.  Limitee,  $80.80. 
P.  Taschereau,  Sherbrooke,  vs  H.  Champigny,  $4.80. 

A.  G.  Vandandaigne,   Sherbrooke,  vs  J.  N.  Couture,  $15.75. 

E.  Bouchard,  East  Angus,  vs  J.  L.  Bourgault,  $38.90. 
R.  Howard,  Lennoxville,  vs   H.   Daniels,   $24.50. 

A.  Auclair,  Montreal,  vs  J.  A.  Vidal,  $54.50. 
W.  W.  Burt,  Dudswell  vs  J.  O.  C.  Mignault  et  al.,  $27.00. 
Sherbrooke   Instalment   House,    Sherbrooke,   vs   Dame   M.   A. 
Saultry,  $18.60. 

F.  P.  Birch,  Watervlle,  vs  Cie  Jos.  Lacombe  et  Fils,  $41.15. 
L.  Lebeault,  Sherbrooke,  vs  Cie  Jos.  Lacombe  et  Fils,  $47.75. 

1.  Lefebvre,  East  Hereford,  vs  Hubert  &  Fortier,  $38.84. 
C.  Rouillard,  fils,  Windsor,  vs  Dame  Jos.  Proulx,  $61.98. 
J.  McClean,  Windsor,  vs  E.  T.  Roy,  $12.00. 

P.  Sinotte,  Bromptonville,  vs  L.  Lavoie,  $35.00. 

Jas.  Dussault,  Richmond,  vs  J.  M.  Nault,  Limited,  $13.60. 

P.  Poulin  fils,  Sherbrooke,  vs  Jos.  Blitt,  $33.00. 

H.  C.  Cabana,  Sherbrooke,  vs  A.  Macfarlane,  $15.00. 

C.  H.  Donnelly,  Sherbrooke,  vs  E.  A.  Breton,  $18.35. 

G.  E.  Merrill  &  Cie,  Eaton,  vs  The  Ames  Blue  Co.,  $99.50. 
G.  W.  Wells,  Ascot,  vs  The  Ames  Blue  Co.,  $43.00. 


ENREGISTREMENTS    AU    BUREAU    D'ENREGISTREM  ENT 

DE    LA    DIVISION    DE    SHERBROOKE    PENDANT    LA 

SEMAINE   FINISSANT   LE  29   NOVEMBRE   1919. 

VENTES 

H.  D.  Snow  a  Alphonse  Demers,  lot  2b,  rang  2,  Compton. 
Prix,  $1,100,  pay<§s. 

Jean  Leblond  a  F.  X.  Pelletier,  partie  lots  431  a  436,  Lennox- 
ville. Prix,  $2,000.00,  pay<§s. 

La  Congregation  du  Tres  Saint-R^dempteur  a  The  Sherbroo- 
ke City  Lands  oCmpany,  partie  lot  901  et  partie  lot  901- 
58,  quartier  nord.  Prix,  $600.00,  pay6s. 

Sherbrooke  City  Lands  Co.  a  Alfred  Talbot,  lots  903-16  et  17, 
quartier  nord.  Prix,   $400.00,  pay6s. 

T.  H.  Vear  a  W.  J.  Armstrong,  lot  315,  Orford.  Prix,  $4,150, 
pay6s. 

William  Lord  a  F.  W.  Lord,  partie  lot  976,  quartier  nord. 
Prix,  $3,500.00,  paySs. 


A.   D.  Davis  a  Dame   Jacob  Kushner,  lots   572  et  576-1  avec 

droit  de   vue   sur   575-2,   quartier  nord.    Prix,   $12,000.00; 

$4,800.00  paySs. 
Dame  Jacob  Kushner  a  F.  E.  Webster,  lots  572  et  575-1,  avec 

droit  de  vue  sur  575-2.  quartier  nord.     Prix,  $12,000.00; 

$4,800.00  pay<§s. 
.1.    M.    Martineau   a    Dame   J.    P.   O.   Laurencelle,  lot   424-5   et 

partie    lots    424-6    et    8.    quartier    est.       Prix,    $2,500.00; 

$500.00  pay^s. 
Edouard  L.  Darche  a  Ascot  Tile  &  Brick  Company  Ltd.,  lots 

28g,  281,  28r,  28s,  28t,  28v.  28  4,  28-8  et  28-9,  rang  1,  Ascot. 

Prix,  $54,600.00,  pay<§s. 
Louis  Cyr  a  Jean-B.  Cyr,  lot  259,  Orford.    Prix,  $2,000,  payees. 
Joseph    Labrecque    a    Achille    Gagne\    E.    %    lot    1455    et   lot 

1454-2,  quartier  sud.     Prix,  $4,800.00,  payes. 
R.   D.   Jameson   a   P.   A.    Parsons,   partie   lot   32,   Waterville. 

Prix,  $3,150.00,  pay<§s. 
Edouard    Poulin    a    Joseph    Duelos,    partie   lot    16a,    rang   7, 

Compton.     Prix,  $4,500.00;    $3,000.00  pay6s. 
Dame  Edouard  Boudreau  ii  Michel  Pare\  lot  1539-19,  quartier 

sud.     Prix,  $12.500  00;   $3,250.00  pay<§s. 
Edouard  Boudreau  k  Michel  Pare\  lot  1444-150,  quartier  sud. 

Prix.  $4,100.00;   $600.00,  paySs. 
Ferdinand  Turcotte  a.  Eusebe  Bernier,  lot  24k  et  partie  24h, 

rang  4,  Ascot.     Prix,  $350.00,  payes. 
Martin  Groulx  a  Joseph  Groulx,  lot  10c,  rang  9,  Ascot.     Prix, 

pay£s. 
Edouard   Grondin   a    Napoleon   Giroux,  lots  24b  et  24f,  rang  7, 

Ascot.     Prix.   $3,600.00;    $2,700.00  pay<§s. 
Wilfrid   Legare  a    F.    P.    Vaillancourt,  partie  lot  597,  Orford. 

Prix.  $775,00;   $475.00  pay^s. 
E.  I).  Kelly  a  L.  H.  &  H.  A.  Olivier,  lot  1306,  quartier  sud. 

Prix,  $15,000.00;   $6,000.00  pay6s. 
Napoleon  Legendre  a   H.  L.   Allen,  lot  1451-91,  quartier  sud. 

Prix.  $2,800.00.  paves. 
David    Bolduc    a    Francois    Audet,    partie    lot    1,    Village    de 

Compton.     Prix,  $1,820.00;   $1,000.00  payes. 
HYPOTHEQUES 
Joseph  Duelos  a  Delle  Mary  Draper  pour  $1,000.00,  affectant 

partie  lot   16a.   rang  7.   Compton. 
Francois    Parent    a    J.    M     Nault    pour    $619.00,    affectant   lot 

7-210.  quartier  sud. 
Jean  B.   Cyr  a    Alphonse  Bisson   pour  $2,800.00,   affectant  lot 

259,  Orford. 


Carnation 


"  Provenant  de  vaches  bien  nourries  ". 

Suivez   la    publicite   Carnation    et   voyez   quel    vigoureux   travail    de    pionnier 

nous  faisons  pour  I'epicier  du  Canada. 

Le  commerce  du  lait  devrait  aller  a  I'epicier  —  et  chaque  annonce  que  nous 

publions  dit  au  public  pourquoi  il  devrait  le  faire. 

Chaque  famille  achete  beaucoup  de  lait. 

Avec  le  Carnation  vous  avez  le  meilleur  lait  sous  la  fome  la  plus  commode. 

Pourquoi    n'auriez-vous   pas  ce   commerce?   Cooperez  avec   nous  pour  que   le 

public 

ACHETE  SON  LAIT  AVEC  SES  ARTICLES  D'EPICERIE 

Ecrivez   pour  avoir  des  cartes  de   magasin   et  des   garnitures  de   vitrlne  — 
ainsi  que  le  populaire  livre  de  recettes  Carnation. 


FAIT    AU    CANADA    PAR     LA 


CARNATION  MILK  PRODUCTS  CO.  LTD. 

AYLMER,  ONT. 
Seattle  et  Chicago,  E.U.A.  ~* 

Condenseries  a  AYLMER  et  a  SPRINGFIELD,  Ont. 
Votre  marchand  de  gros  vend   le  lait  Carnation. 


FAIT     AU     CANADA 


En   6crlvant  aux   annonceura,  mentlonnez  "L«   Prix  Courant",  a.v.j. 
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DECOUVERTE  MEDICALE  DES  PLUS  RECENTE 

S'EMPLOIE  POUR  PROTEGER  LA  SANTE   ET 

DANS    LE   CAS   DE  TOUX, 

RHUMES,  BRONCHITES 

ET  MAUX  DE  GORGE 


EN  VENTE 
PARTOUT 


ROP      0P 
AU  PRIX  POPULAIRE         W  U 
SOULAGERA  PROMTEMENT 
DES  LE  DEBUT  TOUTES   LES 
MALADIES  DES  ORGANES  RESPIRATOIRES. 

FABRIQUE   PAR 

CiePharmaceutiquedelaCroixRougeLimitee 

QUEBEC  —  CANADA 


ws/jr 


ik 


Klim  est  d'une  grande  utilite  pour 
vos  clients. 


KLIM  est  du  lait  separe  sous  forme  de  poudre.  II  se  garde 
frais  indefiniment.  Ne  gele  pas  ni  ne  surit.  Pas  de  bouteilles  a 
laver,  pas  de  perte  et  pas  de  repas  retardes. 

KLIM  est  d'une  telle  commodite  que  les  menageres  I'em4 
ploient  dans  la  preparation  de  chaque  repas.  II  se  vend  regulie- 
rement  et  constamment.  C'est  le  seul  lait  separe  en  poudre  sur 
le  marche,  les  clients  demanderont  toujours  du  KLIM.  II  vous 
donne  un  bon  profit. 

Gardez  le  KLIM  a  la  vue  de  vos  clients  pour  en  faire  le  plus 
de  ventes. 


AyezKLIMen    bottes  de  1  et  10    lbs.  de  votre  fournisseur  de 


gros. 


CANADIAN  MILK  PRODUCTS  LIMITED. 

10  Ste-Sophie  Lane,  MONTREAL. 

Bureau-chef 

St.  John,  N.-B.     TORONTO  Winnipeg 


k\\\\\\\X\g 
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Essoreuses  Marque  Arrow 


Que    vaut    pour    vous    le    fait    de    ne    pas 
avoir  de    reclamations? 


LES  ESSOREUSES 


sont  une  ligne  principale  pour  le  quincaillier 
et  il  devrait  les  mettre  en  evidence  dans  son 
magasin  pour  avoir  toute  sa  part  de  ce  com- 
merce profitable. 


Les  Essoreuses  portant  la  marque  DOWS- 
WELL  ont  un  renom  bien  etabli  depuis  35 
ans,  parce  que  ce  sont  de  BONNES  ESSO- 
REUSES. 


Les  bonnes  essoreuses  doivent  avoir  de  bons 
rouleaux.  Dans  nos  usines  munies  de  tous  les 
appareils  pour  la  fabrication  du  caoutchouc, 
calandres,  sechoir  par  le  vide,  etc.,  nous  pre- 
nons  le  produit  a  l'etat  brut  et  des  epreuves 
quotidiennes  prouvent  que  ncs  rouleaux  don- 
neront  un  service  bien  plus  long  que  la  pe- 
riode  dcnnee  dans  notre  garantie. 


DOWSWELL,  LEES  &  CO.,  LIMITED 


HAMILTON,        CANADA. 


Fabricants  de  tous  les  types  de  bonnes  machines  a  laver 
actionnees  a  la  main  ou  par  pouvoir.  Aussi  des  Essoreuses 
ARROW    BRAND. 


Repr6sentants    pour    l'ouest: 

Harry   F.  Moulden  &  Son 

Winnipeg,   Man. 


Repr^sentant  pour  Test: 

John    R.  Anderson, 

Montreal,  Qu6. 


En   ecrivant   aux   annonceurc  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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LA  BANQUE  MOLSONS 


[Incorporee  en  1855] 


Capital  et  Fonds  de  Reserve  $9,000,000 


Les  banques  jouent  un  role  tres  im- 
portant dans  le  progres  et  le  develop- 
pement  industriel  du  pays.  Si  vous 
avez  besoin  d'argent  pour  des  fins  legi- 
times, la  Banque  Molsons  fera  tout  en 
son  pouvoir  pour  vous  aider  a  obtenir 
ce  qu'il  vous  faut.  Venez  causer  avec 
le  gerant  local.  Une  reception  cordiale 
vous  attend. 

Edward  C.  Pratt, 

Gerant  General 


LA    BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve 2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que  nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

•st  tres  proplce  aux  voyageurs  canadiens  qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


LA   BANQUE   D'EPARGNE   DE    LA  CITE    ET 
DU   DISTRICT   DE   MONTREAL 

Avis  est  par  le  present  donne  qu'un  dividende  de  deux 
dollars  cinquante  cents  par  action,  sur  le  capital  ap- 
pele  et  verse  de  cette  institution  a  ete  declare  et  sera 
payable  a  son  bureau  principal,  a  Montreal,  le  et  apres 
vendredi  le  deux  Janvier  prochain,  aux  actionnaires  en- 
registres  lundi,  le  quinze  decembre  prochain,  a  trois 
heures,  p.m. 


Par  ordre  du  conseil  de  direction. 


A.    P.     LESPERANCE, 

Gerant  General 


Montreal,  le  25  novembre  1919. 


BANQUE  PROVINCiALE 

DU  CANADA 


DIVIDENDE  TRIMESTRIEL  No  64 
AVIS  est  par  les  presentes  donne  qu'un  divi- 
dende de  DEUX  POUR  CENT  (2%),  etant  au 
taux  de  HUIT  POUR  CENT  (8%)  I'an  sur  les 
actions  anciennes  et  nouvelles  entierement  li- 
beries de  cette  Institution,  a  ete  declare  pour 
le  trimestre  finissant  le  31  decembre  1919;  de 
plus,  un  dividende-interet  au  taux  de  HUIT 
POUR  CENT  (8%)  I'an  sur  les  versements 
faits  en  acompte  sur  les  souscriptions  a  la  nou- 
velle  emission  de  capital  a  ete  egalement  de- 
clare pour  le  temps  couru  au  31  decembre 
1919.  Le  tout  sera  payable  au  bureau  central 
de  la  Banque,  a  Montreal,  et  a  ses  succursales, 
le  ou  apres  le  deuxieme  jour  de  Janvier  1920, 
aux  Actionnaires  enregistres  dans  les  livres  le 
16  decembre  prochain. 

Par  ordre  du  Conseil  d'Administration. 
Le  vice-president  et  directeur  general, 
TANCREDE  BIENVENU 
Montreal,  le  28  novembre  1919. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800.000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 67,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.  B6ique,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  ge>ant-g£n6ral. 
Yvon  Lamarre,  inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39   Bureaux  de  Quartlers 

Tout  depot  D'UN  DOLLAR  on  plus  ouvre  un 
compte  k  la  Banque  sur  lequel  est  pay<5  deux 
fois  par  annee  un  int<§rfit  au  taux  de  3%  I'an. 

La  Banque  <§met  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  strangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde-  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confi6s,  et  fait  remise  promptement  au  plus  baa 
taux  de  change. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mer^onnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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FINANCES 


.'ASSEMBLEE   ANNUELLE   DE    LA   BANQUE    DE 
MONTREAL 


Discours  de  Sir  Vincent  Meredith  et  de  Sir  Frede- 
ric Williams-Taylor. 


L'assemblee  annuelle  de  la  Banque  de  Montreal 
a  eu  lieu  lundi  dernier  au  siege  social  de  cette  insti- 
tution, rue  St-Jacques  a  Montreal.  Les  actionnai- 
res  presents  ont  approuve  le  rapport  de  l'annee  cou- 
rante,  qui  fait  voir  que  l'annee  qui  vient  de  s'ecouler 
a  ete  pour  cette  banque  l'une  des  plus  heureuses  et 
des  plus  prosperes  de  son  histoire.  L'un  des  eve- 
nements  principaux  de  l'annee  ecoul§e  a  ete  l'ab- 
sorption  de  la  British  North  American. 

Sir  Vincent  Meredith,  qui  presidait,  et  Sir  Fre- 
deric Williams-Taylor,  administrateur-general  de 
la  Banque  ont  tous  deux  traite  des  problemes  que  le 
Canada  doit  resoudre  durant  la  periode  de  recons- 
truction. L'un  comme  l'autre  s'est  applique  a  de- 
montrer  combien  nombreux  sont  ces  problemes  et 
ce  que  le  Canada  doit  faire  pour  maintenir  prospe- 
res les  conditions  financieres  de  notre  pays. 

Parlant  du  cout  eleve'  de  la  vie  qui  donne  lieu  a 
tant  de  commentaires  divers  et  pour  l'abaissement 
duquel  Ton  a  suggere  tant  de  remedes,  Sir  Vincent 
Meredith  declare  que  cette  situation  n'est  pas  parti- 
culiere  au  Canada,  mais  qu'elle  existe  actuellement 
clans  tous  les  pays  du  monde.  II  l'attribue  princi- 
palement  aux  demandes  pressantes  venant  des  pays 
europeens  pour  des  produits  de  toutes  sortes  et  a 
l'enorme  volume  du  papier-monnaie  qui  est  actuel- 
lement en  circulation.  La  depreciation  de  la  cir- 
culation fiduciaire  a  cependant,  d'apKs  lui  un  avan- 
tage,  celui  de  diminuer  la  balance  defavorable  du 
commerce  en  mettant  un  frein  aux  importations  et 
en  stimulant  les  exportations.  Ce  n'est  qu'avec  le 
temps,  en  pratiquant  l'economie  et  en  augmentant 
nos  exportations,  que  l'on  parviendra  a  retablir  nos 
reserves  metalliques  sur  des  bases  normales  et  dimi- 
nuer l'inflation  fiduciaire  qui  existe  presentement. 

Sir  Vincent  croit  qu'il  serait  futile  d'essayer  de 
stabiliser  ou  d'abaisser  le  taux  du  change  jusqu'a 
ce  que  le  gouvernement  ait  cesse  de  contracter  des 
emprunts.  II  crojt  que  ce  n'est  qu'une  question  de 
temps  avant  que  1'augmentation  de  la  production 
ne  depasse  les  besoins  de  la  demande  domestique 
°t  a  moins  que  Ton  ne  s'assure  des  marches  pour 
l'exportation  du  surplus,  notre  prosperite  actuelle 
pourrait  bien  subir  un  arret.  Les  besotns  des  pays 
Grangers  sont,  considerables,  mais  il  est  necessairo 
de  leur  accorder  des  credits  a  longs  terries  et  il  m'y 
a  pas  de  doute  que  notre  gouvernemenY  est  pret  a 


les  accorder,  a  condition  que  les  exportateurs  assu- 
rent  une  partie  des  risques. 

Sir  Vincent  a  aussi  traite  d'une  maniere  specia- 
le  la  question  des  taxes  et  il  a  exprime  l'opinion  que 
les  affaires  ont  ete  quelque  peu  paralysers  par  les 
taxes  excessives  que  l'on  a  imposees  sur  les  profits. 
Bien  plus,  l'expansion  de  nos  entreprises  en  a  souf- 
fert  et  des  etablissements  etrangers  hesitent  a  s'en- 
gager  dans  l'exploitation  d'industries  canadiennes. 
D'apres  lui,  le  Canada  devrait  abandonner  le  sys- 
teme  d'exemption  des  taxes  et  les  imposer  a  tou- 
tes les  classes  qui  sont  capables  de  les  payer.  Un 
tarif  plus  eleve  devrait  etre  place  sur  les  importa- 
tions d'objet  de  luxe,  tarif  qui  imposerait  peut-etre 
une  certaine  contrainte,  mais  qui  contribuerait,  a 
n'en  pas  douter,  a  consolider  notre  situation  finan- 
ciere. 

II  a  termine  en  faisant  allusion  a  la  maniere 
dont  la  Banque  a  contribue  a  la  prosperite  generate 
et  a  tout  ce  que  le  trone  de  la  Grande-Bretagne  a 
gagne  dans  l'affection  du  peuple  par  la  visite  recente 
de  Son  Altesse  Royale  le  Prince  de  Galles. 

Sir  Frederic  Williams-Taylor,  administrateur- 
g£n£ral,  a  parle  specialement  de  la  situation  de  la 
banque,  mais  il  a  traite  egalement  des  problemes 
generaux  qui  concernent  le  pays. 


NOUVEAU    DIRECTEUR    DE    LA    BANQUE    DES 
MARCHANDS 


A  l'assemblee  des  directeurs  de  la  banque  des 
Marchands  tenue  le  28  novembre.  M.E.W.  Kneeland, 
de  Winnipeg  fut  elu  membre  du  bureau. 

La  nomination  d'un  homme  de  l'ouest  dont  les 
interets  portent  entierement  sur  le  commerce  du  ble 
est  une  indication  de  l'importance  croissante  de 
notre  contree  Ouest  dans  l'esprit  des  autorites  de 
nos  banques  de  l'Est. 

M.  Kneeland  qui  est  naturalise  sujet  canadien, 
etant  ne  aux  Etats-Unis  de  parents  canadiens,  il  y 
a  quelques  cinquante  ans,  a  consacre  toute  sa  vie 
au  developpement  du  commerce  du  grain  aux  Etats- 
Unis  et  au  Canada.  II  est,  a  present,  gerant-gvne- 
ral  de  la  British  American  Elevator  Company;  vice- 
president  de  la  Saskatchewan  Elevator  Company  et 
ot  de  la  Liberty  Grain  Company.  II  est  directeur  de 
la  National  Elevator  Company,  de  la  Home  Grain 
Company,  du  Grain  &  Produce  Exchange,  de  la 
Traders  Building  Association,  de  la  Canadian  Bond 
&  Mortgage  Company,  tous  de  Winnipeg,  et  est. 
bien  entendu,  membre  de  la  Bourse  au  grain  de 
Winnipeg. 

La  Banque  des  Marchands  qui  a  ton  jours  fait 
de  son  mieux  pour  pousser  les  interets  des  agricul- 
teurs  de  tout  le  Canada,  doit  etre  felicitee  de  s'etre 
assuree  les  conseils  d'un  homme  :e  1  Experience  de 
M.  Kneeland  dans  les  lignes  mentionm' es. 
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Les  Perspectives  de  Nndustrie  et  du  Commerce  Canadiens 

Assembled  Annuelle  de  la  Banque  de  Montreal. 


Sir  Vincent  Meredith,  le  president,  se 
montre  en  faveur  d'un  systeme  de 
taxes  qui  engloberait  toutes  les  clas- 
ses de  la  nation  susceptibles  de 
payer  —  Sir  Frederick  Williams- 
Taylor,  gerant-general  sou  gn ,  \e 
fait  qu'il  n'y  a  pas  eu  de  profits  exa- 
gSres  de  la  part  des  Banques  pen- 
llnt  la  periode  de  .fl»erre.  car  les 
fonds  destines  aux  prets  sont  restes 
stationnaires  —  La  Banque  n  a  ja- 
mais *M >  dans  un  etat  plus  florissant. 

\  1'assemblSe  annuelle  de  la  Banque  de 
Montreal,  tenue  au  siege  social  de  la 
Banque  Sir  Vincent  Meredith,  le  presi- 
dent dans  s,,n  discours  annuel  profita 
de  1' occasion  pour  trailer  particuliere- 
ment d£  nombreux  problemes  auxquels 
S  Canada  a  a  faire  face  en  ce  moment, 
et  des  meilleurs  moyens  a  employer  pour 
les  rfsoudre.  II  est  generalement  adnus 
fue  ces  problemes  de  l'heure  sont  d'un 
caractere  presque  sans  precedent  lis 
sont  done  de  la  plus  grande  importance 
pour   les    intSrSts    commercial  du  pays. 

Sir  Vincent  attribue  le  cout  Sieve  de  la 
vie  en  grande  partie,  aux  demandes 
pre'ssantes  des  pays  europSens  pour  les 
commodites  de  toute  nature  II  consi- 
der qu'au  Canada  il  est  possible  cl'espS- 
rer  avec  confiance  une  reduction  de  prix 
de  toutes  les  commodites  tant  domesti- 
ques que  de  1' Stranger  apres  la  prochame 

ril°traita  d'une  fagon  toute  speciale  du 
f-hangement  d'opinion  qui  devrait  se  fane 

.  ,'  ';A  ant  la  relation  de  la  reserve  d'or 
2?de  la  circulation  des  billets  de  banque. 
II  se  montra  d'avis  qu'il  serait  sage.de 
se  depa rtir  des  vieux  prSjugSs  de  rigid. te 
de  a  reserve  d'or  et  de  reconnattre  que 
nous  sommes  Justifiables  ^^gmenter 
nos  nouvoirs  d'emission  de  billets  pour 
.epoiKlre  a  toutes  les  demandes  legitimes 
^commerce  dans  des  J^£"%Jg£ 
de    activite     commerciale    ou    diligence, 

ourvu  qu'une  telle  expansion  soit  basee 
sur    des   garanties    se   liquidant    d'elles- 

memes.  reconnut   aussi   qu'il   Stait 

d'toportancentvitale  que  les  superficies 
inoccupees  du  Canada  soient  co  omsees 
et  rendues  productive*  aussi  rapidement 
que  possible  la  prosperity  future  du  pays 
et  notre  possibilite  de  faire  face  a  nos 
dettes  dependant  largement  de  1  augmen- 
tation de  la   production. 

La  Question  des  taxes  au  Canada  fut 
:,ussi  l'objet  d'une  attention  particuliere, 
et  Sir  Vincent  se  montra  d'opinion  que  le 
commerce  Stait  entrave  par  une  taxe  sur 
les  profits  d'affaires  qui  etait  quelque  peu 
excessive.  De  plus,  les  entreprises  et  les 
expansions  sonl  enrayees  et  les  etabiis- 
sements  Strangers  se  voient  empecbes 
d'entrer  dans  le  champ  industnel  cana- 
dien  Suivani  lui,  le  Canada  devrait  se 
dSbarrasser  de  beaucoup  d'exemptions  et 
imposer  la  taxe  sur  toutes  les  classes  de 
la  societe  qui  sont  en  mesure  de  payer, 
et  en  meme  temps  placer  un  tarif  plus 
eleve  sur  les  produits  de  luxe  importes, 
ce  qui  ne  serait  qu'un  poids  leger  et  par 
le  fait  meme  soulagerait  considerable  - 
merit    la    situation   fmanciSre   tres   tendue. 

Les   difficultes  a   surmonter. 

Sir  Frederick  Williams-Taylor,  le  gS- 
rant  general,  parla  plus  particulierement 
du  record  de  la  banque  pendant  1'annSe 
Scoulee,  ne  negligea  pas  nombre  d'SvSne- 
ments  a  1'extSrieur  du  pays  qui  ont  leur 
repercussion  sur  la  situation.  Sir  Frede- 
rick dit  que  ce  n'etait  pas  une  reflexion 
tres  rassurante  que  de  voir  que  les  Etats- 
Unis  avaient  dSja  rSduit  leur  dette  de 
guerre  de  $800,000,000,  tandis  que  le  Ca- 
nada avait  a  faire  face,  cette  annSe,  k 
une    augmentation    de    $600,000,000. 

Sir  Frederick  profita  de  1' occasion  pour 
mettre  en  evidence  qu'il  n'y  avait  pas 
matiere  suffisante  pour  repeter  qu'il  n'y 
avait  pas  eu  de  profits  exageres  en  quo! 
que  ce  soit  fait  par  les  banques  du  Cana- 
da, puisque  le  prix  de  l'argent  n'avait 
pas  Ste  augments.  Seule  de  toutes  les 
commoditSs.  le  cout  des  fonds  disponi- 
hles  pour  l'emprunteur  dans  les  caisses 
des  institutions  banquieres  du  pays  n'a 
pas  changS.  Non  seulement  tel  est  le 
cas,  mais  parlant  de  la  Banque  meme,  il 


est  a  propos  que  les  actionnaires  sachent 
que  dans  les  operations  d'affaires  pour  le 
compte  des  differents  gouvernements 
pendant  la  guerre  et  depuis,  la  politique 
de  la  Banque  avait  StS  de  ne  charger  que 
la  plus  legere  commission  et  le  minimum 
d'intSret.  Dans  beaucoup  de  cas,  oil  les 
services  Staient  d'un  caractere  de  guerre, 
la  Banque  n'a  rien  chargS  du  tout.  Un 
signe  satisfaisant  des  temps  au  Canada 
est  ^augmentation  du  pouvolr  d'achat 
pour  les  obligations  de  premier  ordre. 
C'est  la  une  condition  bienfaisante  et  dS- 
sirable  provoquSe  par  les  emprunts  de 
guerre  du  gouvernement  et  les  certificats 
de  l'epargne  de  guerre.  II  est  d'impor- 
tance  vitale  que  les  Canadiens  reconnais- 
sent  la  vertu  de  l'epargne,  car  entre  la 
production  et  l'Sconomie,  quoiqu'ils  ail- 
lent  la  main  dans  la  main,  la  derniere  est 
fondamentale  et  conduit  naturellement  il 
la  premiere. 

Activite    commerciale    gSnSrale. 

Sir  Vincent  Meredith,  en  proposant  aux 
actionnaires  1'adoption  du  rapport  des  di- 
rect eurs,   dit: 

"Le  commerce  gSnSral  dans  presque 
toutes  les  branches  a  StS  actif  et  rSmu- 
nerateur  pendant  l'annee  et  la  banque  a 
beneficiS  de  la  prosperity  gSnSrale.  Le 
bilan  indique  que  les  profits  ont  StS  mo- 
dSrSs  proportionne|llement  aux  ressources 
employees  et,  cependant,  je  le  considere 
comme  satisfaisant  pour  les  actionnaires. 
La  rSaction  provenant  des  actlvitSs  fiS- 
vreuses  et  les  prix  SlevSs  resultant  de 
1' immense  conflit  que  plusieurs  redou- 
taient  ne  se  sont  pas  prSsentSs  et  on  ne 
peut  meme  pas  dire  qu'ils  sont  mena- 
gants.  Le  sentiment,  quant  a  l'avenir. 
est  moins  optimiste  qu'il  ne  l'a  StS.  et  la 
grande  pression  sur  nos  ressources  agri- 
coles  et  manufacturieres  causSe  par  la 
demande  domestique  et  StrangSre  n'a 
donnS   aucun   signe   d'abattement. 

Trois   facteurs    indispensables. 

"II  est  trois  facteurs  indispensables  k 
la  reconstruction  du  Canada  —  l'immigra- 
tion,  la  production  et  l'exportation.  L'im- 
migration,  durant  les  derni&res  annees, 
a  Ste  quantitS  negligeable  a  cause  de 
1'etat  de  guerre.  Dans  les  premiers  sept 
mois  du  prSsent  exercice  financier,  le  to- 
tal des  nouveaux  arrivants  a  StS  de  82,- 
893,  dont  42.377  de  la  Grande-Bretagne  et 
35,949  des  Etats-Unis.  Bien  que  ces  chif- 
fres  comparSs  k  ceux  de  plusieurs  pSrio- 
des  d'avant-guerre  ne  reprSsentent  pas 
un  mouvement  considSrable,  ils  consti- 
tuent une  augmentation  de  51,734  immi- 
grants, soit  d'environ  166  pour  cent  sur 
les  mois  correspondants  de  l'ai\<Se  der- 
niere. L' immigration  de  sujets  Strangers 
apres  la  guerre  a  StS  assez  considSrable, 
mais  nous  ne  pouvons  en  avoir  la  statis- 
tique  exacte. 

"En  ce  qui  regarde  le  commerce  Stran- 
ger, ce  n'est  qu'une  question  de  temps 
avant  que  la  production  ne  surpasse  les 
demandes  domestiques  et  k  moins  que 
des  preparations  soient  faites  pour  trou- 
ver  des  marchSs  pour  nos  produits  ma- 
nufactures ou  matSriels  bruts.  notre  pros- 
peritS  ininterrompue  peut  bien  etre  ar- 
retSe.  Les  besoins  des  pays  Strangers 
sont  pressants  et  grands,  et  l'exportateur 
canadien  a  un  commerce  profitable  qui 
l'attend,  mais  il  ne  peut  Stre  acquis  k 
moins  que  des  credits  a  long  terme  ne 
soient  pourvus. 

"Le  gouvernement  a  bien  prSvu  en  don- 
nant  assistance  en  cette  direction,  et 
sans  doute  est  pret  k  donner  encore  plus 
d'aide,  pourvu  que  les  exportateurs  qui 
profitent  du  bSnSfice  assument  une  partie 
du   risque. 

"L'interet  personnel  seul  semblerait 
dieter  que  les  facilitSs  de  crSdits  soient 
mises  k  la  portSe  des  pays  qui  sont  capa- 
bles  de  payer,  en  leur  accordant  un  temps 
raisonnable.  et  nous  Sviterions  ainsi  la 
possibilite  de  changements  subits  dans 
les  conditions-  industrielles  et  ramSne- 
rions  l'Squilibre  graduel  du  commerce 
international. 

"Je  ne  p.eux  terminer  sans.  Snoncer  ce 
que  je  crois  etre  le  sentiment  de  tout 
Canadien  —  que  la  rScen'te  visite  au  Ca- 
nada .  de    S.   A.    le   prince  .de   Galles,   non 


seulement  fit  plaisir  a  toutes  les  classes 
de  la  population,  mais  rendit  un  immense 
service  k  l'Empire,  en  renforcissant  le  , 
Trone  dans  l'affection  et  la  confiance  du 
peuple  et  en  resserrant  les  liens  des  na- 
tions sur  lesquelles  il  est  destinS  k  rS- 
gner." 

De   nombreux   problemes  a   rSsoudre. 

En  prSsentant  son  rapport  aux  action- 
naires de  la  Banque,  Sir  Frederick  Wil- 
liams-Taylor,   le   gerant   gSnSral,    dit: 

"Les  difficultes  Sconomiques  et  finan- 
cieres  auxquelles  le  pays  a  eu  a,  faire 
face  durant  la  guerre,  ont  changS  de  na- 
ture depuis,  mais  n'ont  pas  disparu.  tant 
s'en  faut.  II  existe  une  infinitS  de  pro- 
l)lSmes  confrontant  le  Canada  et  qui  in- 
teressent  particulierement  les  banquiers. 
II  existe  a  l'heure  actuelle  une  grande 
activitS  commerciale,  cependant,  notre 
dette  nationale  s'accroit  toujours.  Par 
consSquent,  tout  en  ayant  foi  en  l'avenir 
du  pays,  il  m'est  difficile  de  dire  ce  que 
sera  cet  avenir.  Nous  nous  consolons  ce- 
pendant en  jetant  un  regard  vers  les  au- 
tres  pays  plus  abattus  que  le  nStre,  mais 
notre  ambition  est  aussi  excitee  par  la 
prospSritS  du  pays  au  sud  de  nous  pour 
qui  la  guerre  a  StS  des  plus  fructueuses. 

La   situation   du  change. 

"La  prime  sur  les  fonds  amSricains, 
l'augmentation  dans  notre  dette  nationale 
et  dans  notre  circulation  du  papier  mon- 
naie  canadien  sont  des  questions  d'un 
grave  intSret  et  devraient  etre  Studies 
par   tous. 

"Le  pouvoir  d'achat  du  dollar  canadien 
aux  Etats-Unis  a  diminuS,  tel  qu'on  ie 
voit  dans  'les  primes  sur  les  fonds  de 
Ne-.v-York.  II  y  a  un  an  il  en  eoutai* 
deux  dollars  pour  envoyer  cent  dollars 
aux  Etats-Unis,  aujourd'hui  il  en  coute 
quatre    dollars    et    soixam j-quinze    cents. 

"II  vous  sera  certainement  interessant 
de  savoir  que  lors  de  mon  voyage  recent 
a  la  cote  du  Pacifique,  ou  je  parcourus 
9.000  milles,  visitant  diverses  succursales 
de  la  Banque,  je  rencontrai  110  de  nos 
gSrants  et  que  je  suis  revenu  plus  satis- 
fait  que  jamais  du  personnel,  de  la  loyau- 
tS  et  de  1'activitS  de  tous  nos  employes 
superieurs  et  subalternes. 

"En  Colombie-Anglaise,  on  est  frappfi 
par  la  confiance  des  gens  en  l'avenir  de 
leur  riche  et  magnifique  province  avec 
son  climat  merveilleux.  C'est  un  signe 
reconfortant  que  les  homines  d'affaires 
de  l'Ouest  aient  une  telle  confiance  con- 
cernant  les  prSvisions  locales  et  par  le 
fait  meme   du  Canada  tout  entier. 

"En  concluant,  je  n'ai  pas  d'hSsitation 
a  exprimer  toute  ma  croyance  que  les 
affaires  de  la  Banque  n'ont  jamais  StS 
dans  un  Stat  plus  prospere.  Nos  affaires 
domestiques  augmentent  de  fagon  satis- 
faisante,  nos  succursales  et  relations 
StrangSres  ont  suivi  le  meme  mouve- 
ment pour  faire  face  au  dSveloppement 
du  commerce  du  pays,  et,  ce  qui  est  plus 
important,  nous  avons  k  notre  emploi  un 
personnel  de  premier  ordre.  J'estime  que 
dans  I'ensemble,  nous  sommes  bien  prS- 
parSs  a  faire  face  k  toutes  les  conditions 
et  a  tous  les  imprevus  qui  peuvent  sur- 
venir. 

Notre   tableau    d'honneur. 

"Le  nombre  des  membres  du  personnel 
de  la  Banque  en  service  outremer  montre 
que  1,405  des  notres  ont  servi  sous  les 
drapeaux.  De  ce  nombre,  1,182  ont  sur- 
vScu,  dont  663  ont  dSja  repris  leur  em- 
ploi. C'est  un  douloureux  devoir  pour  Sir 
Frederick  de  mentionner  que  le  total  de 
nos  hommes  sous  les  drapeaux,  223,  soit 
16%,  ont  donnS  leur  vie  pour  leur  pays. 
En  leur  rendant  hommage  Sir  Frederick 
dit: 

"Nul  mot  dit.ou  Scrit  ne  saurait  ex- 
primer  pleinement  notre  orgueil  et  notre 
admiration  pour  ces  braves  jeunes  croi- 
sSs.  Qu'il  suffise  de  dire  que  leurs  noms 
ne  sont  pas  simplement  gravSs  dans  les 
annates  de  cette  Banque  et  dans  l'histoire 
de  l'Empire  qu'ils  ont  servi  si  vaillam- 
ment,  mais  qu'ils  vivront  toujours,  bat- 
tant  toujours  dans  le  coeur  des  autres 
hommes.  De  tels  morts  ont  droit  k  une 
admiration  k  nulle  autre  pareille." 


CINQ  RABSONS 
POUR  LESaUELLES  VOUS 
DEVRIEZ  VEIDRE  CE  GROS        4 
PA WT  "  ROUGE  ET  BLEU  "      5 

Demandez  nos  prix  pour  nos  pois 
cassis,  notre  orgo  monde  et  perle. 
nos  farlnes  de  b\i  d*Ontario  et  du 
Manitoba  melanges. 

Canadian  Cereal  &  Flour  Mills  Co.,  Limited 

TILLSONBURG,    ONTARIO 
Siege  social  -  -  Stratford,   Ont. 


L'avoine  roulee  Quality  est  faite  des 
meilleures   avoines  de  l'Ouest. 

Chaque  paquei  esl  de  la  haute  quality 
unlforme  et  absolument  garanti. 

L*avoine  roulee  Quality  est  roulee 
plus  mince,  cuit  plus  rapidement  et 
notre  procede  de  la  faire  seeher  dans 
la  lechefrite  lui  donne  une  saveur  de 

"noix"  delicieuse. 

La  capaclte  quotidienne  de  notre 
fabrique  est  de  500  barils  et  de  1.200 
caisses.  Par  suite,  nous  pouvons  ga- 
rantir  des  livraisons  Fapides. 

Nos  avantages  pour  l'expedition 
comprennent  quatre  grandes  lignes 
de  chemin  de  fer. 

Notre    publicity    progressive    active 
les  ventes. 
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Fabrique   de    Kellogg    a    Toronto 

LES 
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TOASTED  CORN  FLAKES 


sont   faits   a 


TORONTO,    CANADA 

et  Us  ne  sont  vendus  que  dans  Venveloppe 


WMTIT 


qui  garde  au  produit  sa  saveur  et  tient  l'empaquetage  a  l'abri  d 

l'humidite. 
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ipaquetage 

PMT1T 


git  conserve  aux 


,j  saveur  et  les  pro- 
I  contre  I'humidite 

la  plus  grande  protec- 

I encore  offerte  au  de- 

int.   au   marchand    de 

et  au  consommateur. 

Irquoi  ? 

qu'il    conservo   in- 
i    [a   sa\  'iii'   premii  i  e   et 

des  produits. 
Pal  ce  qu'il  protege  le 
i  onl  n  les  odeurs 
e  1  on  trouve  si  frequem  - 
•nt  dans  les  fpiccries, 
les  que  cclles  de  l'huile 
cha  rbon,    de    la    moruc 

Parce     qu'il     garantit     a 

picier  que   le   contenu   ne 

i  ii  ndra      pas     containing 

une   pi  rlt-   pour   lui. 

Parce    qu'il    garantit    au 

trcha ml  de  gros  que  cha- 

c  paquel  i  >u  chaque  cais- 

(les    produits    dans    I'en 

loppe     "WAXTIT10"     qui 

irtira      cle      sun      i'tal>lissr- 

cnl    donnera    entiere    sa- 

sfaction   a   ses  clients. 

Parce   que   si    le   consom- 

ateur  suit   a   la  lettre   les 

structions     qui     lui     sonl 

mnees    et    coupe    le    haul 

i  paquet,  formant  un  cou- 

ercle,    le   contenu    peut    se 

mserver  a    l'abri   de   toute 

MJtamination     apres     qu'il 

i'tr  ouvert. 

'ar  I'emploi  de  cet  empa- 
:tage  recouvert  de  para- 
'.,  vous  avez,  sans  aug- 
ntation  de  prix,  les  "Kel- 
g's  Toasted  Corn  Flakes" 
parfaitement  cachetes  que 
u  importe  oil  et  quand 
us  les  achetez,  Ms  seront 
ssl  frais,  tendres  et  crous- 
ants  que  lorsqu'ils  sortent 
s  fourneaux  de  nos  cuisi- 
s,  specialement  outillees 
ec  les  appareils  les  plus 
uveaux   pour  la  fabrication 


ifaio 


oastecl  Corn  Flakes 


ttallL 


<??* 


Krumbles 

Concasses    et    rotis 


tfdtc 


°?r 


Krumbled    Bran    (son 
concasse) 

Pour  avoir  une  autre  garan- 
tie,  voyez  si  cette  signature 
est  impn.nee  au  long  sur 
chaque   paquet. 


tf.4h£/*}f 


Ces  deux  sugges- 
tions sont  impor- 
iantets  et  utiles. 

En  clecoupant  I'en- 
veloppe  WAXTITE, 
avec  un  couteau 
tranchant 
comme  ceci, 
le  couvercle  peut 
etre  remis  en  place 
et  les  flocons  con- 
serves frais  jusqu'a 
ce  qu'ils  aient  ete 
consommes. 

Les  menageres 
trouveront  le  papier 
cire  tres  commode 
pour  bien  des  usa- 
ges. 
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C'est  pendant  1'hiver  que  le 
fermier  a  le  loisir  de  repeindre 
ses  instruments  aratoires  et  l'in- 
terieur  de  ses  maisons.  C'est  done 
une  exeellente  saison  pour  la 
vente  de  la  peinture. 


Nos  produits  sont  tou jours  de 
la  meme  qualite  egale  qui  a  fait 
leur  reputation. 
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Les  villes  prosperes  font  le  Canada  prosperc 

Par   £.  M.  Trowern,  recre'aire  d.i   cDnssil   executiv 
federal  de  I'Association  des  Marchands- 
detaillants  du  Canada. 


II  y  a  ties  pen  de  g<  ns  au  Canada  quj  n'ont  p  i  • 
cntendu  l'argument  couramment  e  nploye  que 
pour  payer  notre  dette  nationale  nous  <!<  vons  pro- 
duire  des  merchandises  qu'elles  proviennen  de  1 i 
foret,  des  mines,  des  champs  ou  d<-  la  mer.  L'objel 
de  (telle  production  est  d'echanger  ces  marchandi- 
ses  pour  d'au  res  dont  nous  avons  Besoin  ma's  que 
nous  ne  pouvons  produire.  Par  consequent,  plus 
1<  Canada  pent  produire  plus  il  devienl  riche  el 
plus  ii  devienl  riche  plus  il  est  une  place  ou  il  t'.ii 
bon  vivre  et  y  etablir  ses  affaires.  Si  l'argumenl 
ci-dessus  est  loglque  pour  le  Canada  vu  dans  son 
ensemble,  il  Test  aussi  pour  toute  partie  du  Cana- 
da. 

La  concurence  parmi  les  nations  est  le  plus 
fort  stimulant  du  progres.  Le  peuple  canadien  est 
lier  du  Canada  a  cause  de  I'ideal  qu'il  a  manifeste 
et  il  est  par  consequent  Her  de  son  drapeau  et  tie- 
do  sa  race.  C'est  le  mobile  a  plus  de  developpe- 
me.nt.  Pour  edifier  le  Canada,  nous  devons  faire  ce 
que  tout  homme  sense  ferait  dans  son  propre  com- 
merce pr.ive;  il  doit  edifier  son  tresor,  et  de  meme 
nous  devons  edifier  le  tresor  canadien.  Les  centai- 
nes  de  millions  de  dollars  dans  les  tresors  des  pays 
etrangers  ne  sont  d'aucune  utilite  pour  le  tresor 
canadien  a  moins  que  nous  puissions  en  obtenir  un 
pen  par  l'echange  de  nos  produits. 

Si  le  -nionde  n'e'iait  qu'un  grand  etat,  et  s'il  n'y 
avait  qu'un  seul  tresor  nous  deviendrions  endormis 
par  besoin  de  concurrence.    La  concurrence  est  le 


levier  qui  nous  force  a  n.onter  vers  un  ideal  plus 
eleve  La  chose  est  vraie  dans  toutes  les  positions 
de  ia  vie.  Les  cit ovens  de  chaque  cite  s'lls  sont 
heureux  e1  contents  sonl  fiers  de  leurs  entourages, 
lis  veulenl  due  bur  ci  e  soil  la  mieux  du  Canada. 
e,  leu  s  efforts  tendenl  a  ce  but.  Ceci  produit  une 
rivalite  bienfaisante,  el  il  en  esl  ainsi  dans  toutes 
les  villes  el  villages  du  Canada. 

Pousscns  un  peu  plus  loin  l'arguinent;  la  con- 
currence parmi  les  citoyens  pour  des  maisons  meil- 
leures  produi  une  variete  de  styles  qui  dev  ent  un 
charme  pour  la  vie  et  qui  ne  saurail  se  rencontrer 
1;-,  ou  toutes  les  maisons  onl  ete  construites  d'apres 
le  11(rw>  pian  et  suivant  le  meme  style  a'architec- 
ture  Si  done  la  concurrence  legitime  est  un  s  imu- 
Lant  avantageux  pour  les  nations,  les  cites,  les  vil- 
les les  villages  et  les  iudividus,  elle  doit  etre  en- 
couragee  et  non  detruite,  pourvu  qu'elle  ne  recoivc 
pas  de  privileges  speciaux  et  ne  prenne  pas  avanta- 
ge  do  sa  position. 

I 'art  out  ou  il  y  a  prosperite,  il  y  a  ordinaire- 
ment  progres  La  prosperite  n'est  pas  toujour* 
representee  en  dollars  et  en  cents.  S'il  en  etait  ain- 
si el  si  tons  les  dollars  et  cents  du  Canada  se  loca- 
hsaient  outre  les  mains  d(  deux  persoiv.ies.  nul  ne 
pourrait  dire  que  la  prosperite  du  Canada  serai 
ruinee  si  le  montant  de  cette  annee  demeura.t  le 
meme  que  Pan  dernier,  ou  s'il  etait  quelque  peu 
augmente,  -mais   si   cette   condition   se   produisait 
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nous  commencerions  a  avoir  l'evidence  du  manque 
de  prosperity  tout  autour  de  nous. 

En  faisant  l'examen  de  toutes  les  villes  et  de 
tous  les  villages  du  Canada,  peut-on  dire  qu'il  y  a 
evidence  notoire  de  prosperite?  Peut-on  voir  plus 
de  magasins  construits  ou  de  nouveaux  agrandis- 
sements  fai:s  aux  anciens?  Y  a-t-il  plus  de  pein- 
ture  employee  que  precedemmeiit  sur  le  devant  des 
magasins?  Les  magasins  doublent-ils  d 'importan- 
ce ou  marchent-ils  de  pair  avec  la  population?  Voit- 
on  tout  partout  une  apparence  generale  de  prospe- 
rite? Y  a-t-ii  plus  et  de  meilleurs  pavages,  de  meil- 
leures  protections  contre  le  feu,  plus  d'employes  ci- 
viques  satisfaits  de  leur  sort,  des  instituteurs  pu- 
blics mieux  payes,  etc.?  Si  non,  pourquoi?  Serait- 
ce  a  cause  du  manque  de  fierte  dans  les  villes  ou 
villages?  Est-ce  que  l'argent  paye  aux  fermiers  ou 
aux  producteurs  passe  par  la  ville  ou  le  village  et 
circule  de  telle  sorte  que  tous  ceux  qui  fou,:  partie 
de  la  localite  puissent  avoir  l'opportunite  d'etre  re- 
compenses de  leurs  services,  ou  bien  l'argent  s'en 
va-t-il  a  une  ou  deux  grosses  maisons  vendant  par 
correspondance  a  des  centaines  de  milies  de  l'en- 
droit  et  accaparant  le  commerce  de  la  ville? 

Les  affaires  faites  en  dehors  d'une  ville  redui- 
sent  son  pouvoir  de  paiement  des  taxes.  Les  taxes 
ne  peuvent  etre  payees  que  par  ceux  qui  ont  de 
l'argent  pour  les  payer.  Tout  marchand-detaillant 
qui  a  un  magasin  dans  une  ville  devrait  s'imposer 
comme  regie  d'acheter  toutes  les  choses  dont  il  a 
besoin  a  son  collegue  du  meme  endroit  detaillant 
dans  une  autre  ligne.  Si  les  marchandises  dont 
vous  avez  besoin  ne  sont  pas  en  stock,  laissez  votre 
commande  et  encouragez  votre  collegue  a  les  pren- 
dre en  stock.  Si  les  marchands-de:aillants  eux- 
memes  patronisent  et  encouragent  les  maisons 
vendant  par  catalogue  et  par  malle,  comment  peu- 
vent-ils  se  plaindre  si  les  autres  font  la  meme 
chose?  *    \¥\ 

Si  vous  voulez  que  votre  ville  vous  fasse  un 
succes  gardez  votre  argent  dans  la  circulation  lo- 
cale. La  prosperite  continuelle  du  Canada  depend 
de  ses  villes  vivantes  et  modernes.  II  est  bien  pre- 
ferable d'avoir  huit  millions  de  gens  heureux  et 
contents  au  Canada,  ayant  tous  assez  de  travail 
pour  rester  occupes  et  des  salaires  sufflsants  pour 
permettre  de  me  Ire  quelques  sous  de  cote  pour  les 
jours  difficiles,  plutot  que  d'en  avoir  des  millions 
sans  emploi,  des  millions  recevant  des  salaires  de 
famine,  des  millions  habitant  des  maisons  misereu- 
ses,  et  quelques-uns  settlement  vivant  dans  le  luxe 
et  l'abondance.  Plus  nous  aurons  de  villes  actives 
et  energiques,  pus  sera  equitable  la  distribution  de 
la  richesse. 

L'avenir  du  Canada  depend  de  la  prosperite  de 
ses  villes  et  villages.  Si  les  villes  et  villages  du  Ca- 
nada declinent,  le  Canada  decllnera  aussi.  Si  vous 
voulez  que  votre  ville  meure,  otez  votre  argent  de 
la  circulation  et  envoyez-le  a  une  maison  vendant 
par  la  malle.    Si  vous  voulez  une  place  a  succes  et 


moderne  ou  les  gens  aiment  a  s'entr'aider,  soyez 
un  fervent  de  votre  ville;  portez  interet  aux  maga- 
sins de  votre  ville;  encouragez  ceux  qui  entretien- 
nent  des  hotels  propres  et  confortables  ou  les 
voyageurs  de  commerce  peuvent  resider  avec  con- 
fort  et  obtenir  de  bons  repas.  Si  vous  avez  un  jour- 
nal local,  hebdomadaire  ou  quotidien  abonnez- 
vous,  et  si  vous  etes  marchand  ou  manufacturier 
annoncez-y  et  voyez  a  ce  que  le  proprietaire  con- 
sacre  ses  efforts  a  proinouvoir  le  progres  de  votre 
ville.  S'il  est  avantageux  d'y  vivre,  il  est  avan'ia- 
geux  d'en  pousser  le  progres;  et  si  vous  ne  vous  y 
plaisez  pas,  vous  ferez  mieux  de  vous  en  aller  aussi 
rapidement  que  possible  et  de  laisser  la  place  a  un 
■melleur  homme. 


LES  THES  AUGMENTENT  DE  2  a  3  CENTS 
LA  LIVRE 


Le  ton  du  marche  est  extremement  fort  et  tou- 
tes les  indications  laissent  entrevoir  des  prix  eleves 
dans  un  avenir  prochain.  Cette  semaine  une  mai- 
son a  augmente  ses  prix  de  2  a  3  cents  la  livre.  Elle 
a  supprime  tous  les  thes  bon  marche  et  a  hausse 
ses  melanges  reguliers.  Des  cables  des  Indes  et  de 
Ceylan  annoncent  de  nouvelles  augmentations  du 
fret  et  aussi  des  cotations  dans  ces  pays.  Le  the  le 
plus  commun  de  Ceylan  y  est  cote  a  2  s.  Id.,  et 
quand  on  considere  les  droits  a  ajouter  a  ce  prix  ini- 
tial, le  fret,  etc.,  on  peut  aisement  se  rendre  comp- 
te  que  les  prix  d'ici  seront  plus  eleves.  II  y  a  pen 
de  the  des  Indes  sur  le  marche,  les  cueillettes 
d'aout  et  de  septembre  n'etant  pas  encore  ici.  Le 
the  des  Indes  le  moins  cher  coute  a  present  au 
commerce  53  cents  la  livre,  tandis  que  le  the  de 
Ceylan  le  meilleur  -marche  ne  peut-etre  achete  au- 
dessous  de  50  cents.  Un  envoi  de  the  de  Batavia, 
Java,  etait  recemment  offert  a  un  importateur  de 
Toronto.  II  etait  cote,  rendu,  a  un  prix  aussi  eleve 
que  celui  en  cours  sur  ce  marche  pour  la  meme 
qualite  de  the.  L'envoi  avait  ete  commande,  mais 
un  cable  a  cette  maison  de  Toronto  annongait  qu'il 
avait  ete  vendu  a  des  prix  beaucoup  plus  eleves.  Le 
prix  le  plus  bas  cote  sur  le  marche  pour  du  Java 
est  45  cents.  On  fait  rapport  que  les  stocks  entre 
les  mains  des  importateurs  sont  tres  maigres. 
Quelques  maisons  de  gros  en  ont  de  bons  approvi- 
sionnements,  mais  en  regie  generale  les  stocks 
sont  plutot  degarnis. 


GROSSE   RECOLTE  DE  CAFE  D'HAWAI 


Hawai  aura  cette  annee  la  plus  grosse  recolte 
de  cafe  que  ce  pays  ait  jamais  enregistree.  Et  le 
prix  en  est  le  double  de  celui  de  l'an  dernier.  De- 
puis  plusieurs  annees,  le  prix  avait  ete  tellement 
bas  que  le  cout  de  production  mangeait  les  profits. 
Cette  annee  les  cultivateurs  feront  de  l'argent. 
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Les  rochers  des  montagnes  et  les  lits  des  rivie- 
res des  provinces  de  la  Colombie  Britamiique  et  du 
Yukon  sont  riches  en  or,  ce  metal  seduisan:  entre 
tons  et  d'inmmenses  fortunes  ont  ete  et  sont  enco- 
re tirees  du  sol  de  cette  portion  privilegiee  du  Ca- 
nada mais  notre  contree  du  "Far  West"  est  encore 
favorisee  par  une  an  re  merveille  de  la  nature 
qu'un  auteur  celebre  a  appelee  "la  horde  d'argent". 
Non  pas  l'argent  du  mineral,  mais  l'argent  de  la 
mer  —  Les  innombrables  millions  de  saumons  aux 
ecailles  argentees  qui,  a  certaines  saisons  de  l'an- 
nee  arrivent  en  bandes  des  espaces  inconnus  du 
vaste  ocean  Pacifique  vers  les  detroits,  les  anses  et 
les  rivieres  de  la  Cote  du  Pacifique  canadien  pour  y 
procreer  une  generation  nouvelle. 

La  Colombie  Britannique,    le    Yukon,  l'Alaska 
et  une  partie  de  la  Siberie  orientale  son     les    plus 
grands  producteurs  de  saumon  du  monde.    C  est  le 
roi   des   poissons    du    Pacitique  septentrional.    Des 
millions  de  dollars  sont  engages  dans  la  peche  et  la 
nrcparaton  de  ce  poisson  pour  sa  mise  sur  le  mar- 
ch-  des  centaines  de  milliers  d'hommes  et  de  fem- 
ales sont  employes  dans  cette  Industrie  et  le  mon- 
de entier  consomme  le  saumon  conserve  et  sale  du 
Pacifique.    La  boite  de  saumon    vide    avec    le    mot 
"Canada"  imprime  dans   le   fer   se   trouve  dans  les 
rues  de  Londres,  de  Paris  et  de  Home,  sur  les  rives 
des  iles  du  Pacifique.  dans  les  broussailles  de  1  Aus- 
tralie    a  demi-enterree  dans  les  sables  de  l'Egypte, 
dans 'les  gourbis  de  I'Afrique,  sur  les  sentiers  des 
caravanes  du  Turkestan.  .  .  en  un  mot  partout  en- 
dessus,  en-dessous   on   sur  la  ligne   de  l'Equateur. 
La  boite  vernie  jetee  an  rebut    est    la    plus  grande 
earte  de  visite  du  Canada  et  la  preuve  Miuette  de  la 
popularity  du  saumon  comme  aliment  chez  les  peu- 
ples  de  toutes  les  races  et  de  tons  les  chmats. 

La  cote  accidentee  de  la  Colombie  Britanmque 
sur  une  longueur  de  7,000  milles  est  Fhabiat  d'un 
nombre  incalculable  de  saumons  et  pendant  1  annee 
Pi  18  le  poids  des  saumons  peches  par  les  pecheurs 
canadiens  a  atteint  le  chiffre  de  147.306,300  livres, 
de  quoi  charger  dix  bateaux  de  7,000  tonnes  cha- 
cun  La  plus  grande  partie  de  cette  peche  est  mise 
en  conserve  et  pendant  l'annee  19 IS  quatre  vmgt 
millions  de  boites  ont  ete  ainsi  emplies  et  expediees 
dans  le  Canada.  Mises  bout  a  bout  ces  bodes  cou- 
vriraient  une  distance  d'environ  6,300  mdles  et 
s'etemdraient  de  Vancouver  a  Auckland  en  Nouvel- 
le Zelande. 

Quatre-vingt-dix  fabriques  sont  oecupees  a  la 
mise  en  conserve  du  saumon  sur  la  cote  canadien- 
ne  du  Pacifique  et  la  valeur  moyenne  de  la  peche 
annuelle  est  de  $17,000,000.  Emballee  en  caisses 
de  48  ou  9(5  boites  la  production  de  1918  s'est  mon- 
tee  a  1,616,167  caisses. 


La  Mise  en  Boites. 

Le  saumon   a   pullule  sur  la  Cote  du  Pacifique 
dp  tout  temps,  comme  le  prouvent  les  plus  ancien- 
nes  legendes  indiennes.     Avec  l'ours,  la  baleine  et 
l'aigle,  le  saumon  a  orne  les  anciens  "totem  poles" 
des  tri'bus  indiennes  du  Pacifique.    Comme  le  disent 
les  legendes  indiennes.    "Quand  la  femme  du  grand 
Tyee  (chef)  etait  petite,  fille,  quand  la  riviere  Fra- 
ser  etait  jeune  et  petite    (elle    a   maintenant   deux 
milles    a   son  embouchure)  le  saumon   y    abondait 
tout  comme  aujourd'hui  et  les  Indiens  le  pechaient. 
le  salaient    et  le  firmaient  tout  comme   ils    le    font 
cette  annee  et  comme  ils  le  feront  toujours".      La 
riviere    Fraser,    de   legendaire    memoire,    demeure 
toujours  le  grand  passage  des  hordes  argentees  de 
saumons    venant    de    la    mer    pour    remonter    aux 
sources  pour  y  frayer,  mais  l'lndien  dans  sa  hutte 
recherche    le    saumon    migrateur    en    compagnie 
d'une  vaste  flotte  de  pecheurs  modernes.    Les  villa- 
ges Indiens  des  anciens  jours  disperses  le    long  de 
la  riviere  out  ete  remplaces  par  dnnmences  usines, 
la  quietude  de  la  riviere  est  troublee  par  le  bruit 
des  canots  automobiles  le  bourdonnement  des  ma- 
chines et  le  cri  des  sire.nes.    L'obscurite  de  la  nuit 
est   dissipee  par  l'eelat  des  lampes  electriques  des 
usines  affairees. 

C'est  ce  que  Ton  rencon.re  tout  le  long  de  te 
Colcmbie  Britannique.  Les  usines  de  conserves  se 
trouvent  partout  sur  les  rivieres  et  dans  les  anses. 
On  pent  voguer  pendant  des  milles  a  travers  do 
tranquilles  detroits  flanques  de  montagnes  forte- 
men  t  boisees  et  glisser  dans  la  nuit  au  milieu  du 
plus  grand  silence.  Tout  a  coup  vous  arrivez  a  un 
point  ou  une  usine  illumine  l'obscurite  de  myria- 
des  de  lampes.  de  vapeur  et  de  fumee,  ou  des  ba- 
teaux charges  de  poissons  sortent  de  l'ombre  pour 
arriver  aux  quais,  et  ou  les  cris  des  homines,  le  sif- 
flement  de  la  vapeur.  le  bourdonnement  des  ma- 
chines et  le  ronflement  des  moteurs  a  gazoline  dis- 
sipent  le  silence  des  montagnes  et  des  forets. 

L'appat  de  l'or  a  tout  d'abord  attire  l'attention 
de  l'homme  vers  l'El  Dorado  de  la  mer.    Parmi  les 
mineurs  qui  vinrent  en  foule  vers  la  riviere  Sacra- 
mento. Californie,  en    1848    se   trouvait  un  certain 
William  Hume,  qui  venait  d'Augusta,  Maine.     Dans 
sa  jeunesse  il  pechait  le  saumon  avec  son  pere  sur 
la  riviere  Kennebee.    En  allant  travailler  aux  mines 
le  long  de  la  riviere   Sacramento,   il  remarqua  les 
bancs   de   saumons   qui  venaient    de   la  mer   pour 
frayer  et  il  lui  sembla  que  si  on  les  mettait  en  boi- 
tes comme  on  le  faisait  sur  la  cote  de  l'Atlantique. 
on  pourrait  creer  une  Industrie  lucrative.    II  com- 
muniqua  avec  un  de  ses  amis,  un  M.  Hapgood  qui 
avait  acquis  une  certaine  experience  dans  la  con- 
serve   des   homards   sur   la    cote    de    l'Atlantique. 


LE  PRIX  CQURANT,  vendredi  5  decembre  1919. 


Vol.  XXXII  —  No  49 


Vol.  XXXII  — No  49 


LE  PRIX  COURANT,  vetidredi  r>  decembre  l9l9. 


n 


Saumon  "Chum". 


Saumon  "Sockeye" 


Hume  l'engagea  a  venir  sur  la  cote  du  Pacifique 
les  deux  homines  installerent  une  usine  de  conser- 
ve a  Collinsville  sur  la  riviere  Sacramento.  Bien 
que  les  boites  fussent  remplies  a  la  main  et  que 
I'empaquetage  se  lit  d'une  facon  res  primitive,  ils 
teussirent  a  conserver  ie  poisson  en  bonne  condi- 
tion comestible. 

Voici  la  description  que  donne  du  saumon  du 
Pacifique,  M.  John  Pease  Babcock,  Commissaire 
provincial  des  Pecheries: 

"Nous  avons  dans  les  eaux  de  notre  contree 
les  cinq  especes  connues  du  genre  "Oncorhyn- 
chus"  denonime  le  saumon  du  Pacifique.  Ces  pois- 
sons  sont  differents  du  saumon  de  l'Atlantique  qui 
(-si  le  veritable  Baumoh.  En  fail  le  nom  de  saumon 
lie  s'applique  a  aucun  des  poissons  (pie  Ton  ren- 
contre  dans  le  Pacifique,  car  il  a  ete  donne  a  l'ori- 
gine  a  un  genre  trouve  en  Fmrope.  La  colonisa- 
tion de  la  cote  americaine  de  l'Atlantique  a  61  ■'• 
r: 'le  par  des  gens  qui  connaissaient  ce  genre  de 
poisson  europeen  et  qui  out  reconnu  la  memo  ct- 
pece  dans  les  rivieres  de  leur  nouveau  temtoive. 
Tout  naturellemeiu  et  a  j\ste  raison  ils  donnerent 
a  cette  espece  le  nom  de  Suumon,  puisqu'eila  est 
identique  au  type  europeen.  Lorsque  les  colons 
des  provinces  de  l'Atlantique  arriverent  sur  la  cote 
du  Pacifique,  ils  trouvei  em  dans  toutes  les  rivi«- 
;v3  importantes  un  poisson  de  ineme  forme  e«  ci*3 
rueme  couleur,   at  de   moeurs   apparemment   sein- 


Jiables,  et  naturellement  Us  l'appelerent  saumon. 
Physiquement  ces  poissons  ne  different  que  peu 
du  saumon,  mais  leur  vie  est  totalement  dlfferento 
el  ils  se  classent  positivemen':  a  part.  La  differen- 
ce la  plus  frappante  qui  Ton  remarque  chez  ton- 
ics les  especes  trouvees  dans  les  eaux  du  Pacifi- 
que, e'est  qu'elles  meurenl  peu  de  temps  apres 
avoir  fraye  une  fois.  Ceci  esl  vrai  pour  les  deux 
sexes.  Cette  caracteristique  remarquable  lors- 
qu'elle  tut  signage  a  I'attention  des  autorit6s  de 
l'Atlantique  et  d'Europe,  fu  tout  d'abord  mise  en 
doute,  car  ces  autorites  m  savaienl  pas  alors  que 
le  saumon  du  Pacifique  etail  different  et  nulle- 
men  .  identique  au  "Salmo-salar"  qui  ne  meurt  pas 
apres  le  frai  e  qui  retourne  generalement  vers 
I'eau  salee  apres  avoir  depose  ses  oeufs.  Bien  que 
nos  poissons  du  Pacifique  ne  soient  pas  des  sau- 
mons  au  sens  scientifique  du  mot,  ils  sont  aujour- 
d'hui  les  saumons  que  Ton  trouve  dans  le  monde 
entier.  a  cause  de  leur  abondance  et  de  leur  bonne 
qualite  qui  permetton  de  les  offrir  sur  les  marches 
de  tout  le  monde  civilise. 

Voici  les  norms  de  ces  cinq  genres  dans  l'ordre 
de  l'importance  de  leur  commerce  dans  la  provin- 
ce: 

(1)  Le  Sockeye  ou  Blueback  (Oncorhynchus 
nerka.) 

(2)  Le  Spring  ou  Quinnai  (Oncorhynchus 
t scha  wyl  scha.) 


. 


La  Saumonerie  Gosse-Millerd,  Riviere  Skeena,  C.A. 
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(3) 
sutch.) 
(4) 
(5) 
cha.) 


Le   Coho   ou   Silver      (Oncorhynchus  ki- 

Le  Chum    (Oncorhynchus  keta.) 

Le    Mumpback     (Oncorhynchus    gorbus- 

Le  "Sockeye". 


"Le  Sockeye"  varie  de  3  a  10  livres,  quoique 
Ton  en  rencontre  certains  specimens  pesant  17  li- 
vres. Pour  leur  forme  et  leur  couleur  ils  son:  con- 
sideres  conrme  les  plus  beaux  de  leur  famille. 

Le  dos  bleute  et  les  cotes  argentes  qui  les  dis- 
tinguent  si  bien  dans  les  eaux  salees,  sont  rempla- 
ces  au  moment  du  frai  dans  les  eaux  douces  par 
un  carmin  fonce,  tandis  que  la  tete  et  la  queue 
prennent  une  teinte  vert  olive  fonce.  Les  males 
et  les  femelles  sont  egalement  bien  colores  dans 
les  specimens  trouves  aux  sources  memes  des  ri- 
vieres de  la  province. 

La  chair  du  "Sockeye"  est  infailliblement  d'un 
rouge  fonce.  Ils  entrent  dans  la  riviere  Fraser  des 
le  mois  d'Avril.  On  ne  les  prend  pas  avant  le  ler 
juillet.  La  migration  la  plus  importante  se  fait 
vers  la  fin  de  juillet,  et  elle  est  a  son  'maximum 
pendant  les  dix  premiers  jours  d'aout. 

Le  "Sockeye"  remonte  dans  toutes  nos  rivie- 
res de  la  cote  occidentale  de  File  de  Vancouver  et 
dans  la  riviere  Nimkish,  pres  de  l'extremite  de  la 
cote  orientale  de  cette  ile.  Dans  les  riviers  de  la 
cote  continentale  nord-oues:  la  migration  a  lieu  un 
mois  plus  tot  que  dans  la  riviere  Fraser. 

Li'abondance  du  "Sockeye"  dans  la  riviere 
Fraser  varie  beaucoup  suivant  les  annees.  II  y  a 
les  bonnes  annees  et  les  annees  pauvres.  La  mi- 
gration parait  etre  a  son  maximum  tous  les  qua- 
tre  ans  et  etre  ensuite  la  plus  faible  dans  l'annee 
suivante.  Les  causes  probables  de  ce  fait  des  plus 
remarquables  ont  donne  lieu  a  de  nombreuses  etu- 
des et  plusieurs  theories  ont  ete  emises  a  ce  sujet, 
mais  aucune  n'a  ete  assez  satisfaisante  pour  etre 
acceptee  generalement.  Cette  periodicite  de  la  mi- 
gration du  sockeye  qui  est  si  prononcee  dans  la  ri- 


viere Fraser  n'a  pas  de  pendant  marque  dans  au- 
cune au;re  riviere  de  la  province  ou  sur  la  cote. 

La  periode  du  frai  du  sockeye  s'etend  depuis 
aout  pour  les  regions  des  sources  jusqu'en  octo- 
bre  et  noyembre  pour  les  eaux  plus  pres  de  la  mer, 
Ils  frayent  ordinairement  dans  des  cours  d'eau  qui 
allmentent  un  lac  ou  qui  sont  alimentes  par  un 
lac,  remontant  tout  d'abord  jusqu'a  la  source. 
On  connait  peu  la  vie  des  jeunes  e:  on  ignore  le 
temps  qu'ils  demeurent  dans  l'eau  douce  avant  de 
rechercher  l'eau  salee.  On  ne  connait  rien  de  leur 
ressources  d'alimentation  dans  les  eaux  salees, 
car  on  ne  les  trouve  jamais  dans  les  baies  et  les 
anses  qui  distinguent  notre  cote  et  ou  le  spring 
et  le  coho  sont  si  communs.  On  suppose  qu'ils  re- 
cherchen:  leur  nourriture  en  pleine  mer. 

Le    Sautnon    "Spring." 

Le  Saumon  "Spring  ou  Quinnat"  (O.  tsha- 
wytscha)  est  le  second  en  i-mportance  dans  les 
eaux  de  la  province.  Cette  espece  est  connue  en 
Alaska  sous  le  nom  de  King  ou  Tyee,  en  Colom- 
bie  britannique  sous  le  nom  de  Chinook,  King  ou 
Quinnat,  en  Californie  sous  le  nom  de  Sacramen- 
to ou  Quinnat.  C'est  le  premier  saumon  qui  a  ete 
employe  pour  la  conserve  et  pendant  de  nombreu- 
ses annees  c'es:  le  seul  que  Ton  a  mis  en  boites. 
Le  Saumon  Spring  a  un  poids  moyen  variant  de 
18  a  30  livres.  On  a  trouve  cependant  quelques 
specimens  pesant  de  GO  a  100  livres.  La  tete  est 
plutot  pointue  ct  a  un  reflet  metallique.  Le  dos 
est  vert  fonce  ou  bleute,  au-dessous  de  la  ligne  la- 
:erale  il  est  argente.  Les  saumons  "Spring"  sont 
les  plus  puissants  nageurs  de  nos  rivieres  qu'ils 
remontent  ordinairement  jusqu'a  leur  source.  lis 
semblent  preferer  les  courants  rapides  et  evitent 
apparemment  les  tributaires  des  lacs.  La  couleur 
de  leur  chair  dans  nos  rivieres  varie  du  rouge'  fon- 
ce jusqu'a  un  rose  tres  tendre  et  est  meme  parfois 
presque  blanche.  En  raison  de  ce:te  couleur  in- 
certaine,  il  est  "moins  generalement  employe  pour 
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Saumon  "Coho". 


la  conserve  et  tous  les  specimens  sont  examines 
par  les  fabricants  avant  de  les  accepter  des  pe- 
cheurs.  II  a  ete  remarque  que  le  premier  flot  de 
migration  de  l'annee  est  le  meilleur  comme  cou- 
leur.  On  a  egaiement  constate  que  le  saumon 
chair  rose  ou  blanche  est  tout  aussi  savoureux  et 
aussi  huileux  que  celui  a  chair  rouge,  mais  comme 
le  marche  anglais  exige  un  saumon  a  chair  rouge 
et  refuse  tout  autre  chose,  les  fabricants  de  con- 
serves rejettent  cette  espece. 

Le  saumon  Spring  entre  dans  la  riviere  Era- 
ser au  commencement  du  printemps  et  sa  migra- 
tion continue  d'une  facon  plus  ou  moins  in  ermit- 
tente  jusqu'en  juillet.  II  n'y  a  pas  de  mouvement 
prononce  a  l'automne. 

Dans  ces  dernieres  annees  des  quantites  con- 
sidev^Ues  de  saumons  Spring  ont  ete  legerement 
marines. 

Le  "Coho" 

Le  "Coho"  (O.  kisutch)  ou  saumon  "Silver" 
ou  "Fall"  se  trouve  dans  toutes  les  rivieres  de  la 
province  et  dans  ces  dernieres  annees  a  ete  consi- 
derablement  employe  pour  la  conserve.  Cette  es- 
pece pese  en  moyenne  de  3  a  8  livres.  Des  speci- 
mens plus  lourds  ne  sont  pas  rares.  Ces  poissons 
sont  tres  argentes,  verdatres  sur  le  dessus,  avec 
quelques  taches  noires  sur  la  tete  et  sur  les  na- 
geoires.  Ces  poissons  apparaissent  en  aout  et  sep- 
tembre  dans  les  rivieres  du  nord-ouest  et  en  sep- 
lembre  et  octobre  dans  la  riviere  Fraser.  Comme 
les  sockeyes,  ils  voyagent  en  rangs  compacts.  lis 
ne  recherchent  pas  les  sources  et  frequentent  les 
cours  d'eau  et  les  lacs  pour  frayer. 

Le  Saumon   "Chum". 

Le  saumon  "Chum"  (0.  keta)  se  trouve  dans 
la  plupart  des  rivieres  et  des  cours  d'eau  de  la  cote 
a  la  fin  de  l'automne.  II  pese  en  moyenne  de  10  a 
12  livres.  On  rencontre  parfois  de  plus  gros  speci- 
mens dans  la  plupart  de  nos  rivieres.  Dans  les  ri- 
vieres de  la  province,  ils  frayent  tout  pres  de  la 
mer  et  remontent  presque  tous  les  cours  d'eau  de 
la  cote,  meme  les  plus  petits. 


Le  "Humpback". 


Le  saumon  '•Humpback"  (O.  grobuscha)  es~ 
la  plus  petite  de  toutes  les  especes  que  Ton  rencon- 
tre dans  nos  cours  d'eau.  Son  poids  ne  depasse 
guere  de  3  a  6  livres.  Ces  poissons  ne  se  rencon- 
trent  en  abondance  que  tous  les  deux  ans  et  arri- 
vent  avec  la  fin  de  la  migration  du  "Sockeye". 

I'nt  autorite  bien  connue  en  matiere  de  sau- 
mon du  Pacifique,  le  Docteur  C.  McLean  Fraser, 
de  la  station  biologique  de  la  Colombie  Britannique 
(lit: 

Attendu  que  le  Sockeye,  le  humpback,  et  le 
chum  cessent  de  s'alimenter  lorsqu'ils  quittent  la 
haute  mer  ils  ne  peuvent  pas  etre  pris  a  l'hamecon 
de  la  maniere  ordinaire,  mais  lorsqu'lis  se  forment 
en  larges  bancs  pour  descendre  vers  l'embouchure 
des  rivieres,  et  plus  particulierement  pour  le  chum 
juste  a  l'embouchure  des  rivieres  ou  il  va  frayer,  ils 
sont  facilement  pris  en  grande  quantity  avec  des 
pieges  et  des  filets  de  toutes  sortes  et  son  ainsi 
plus  faciles  a  mettre  en  boites. 

Le  sockeye  est  le  poisson  par  excellence  pour 
la  conserve  car  sa  chair  est  ferme  de  sorte  qu'il  se 
tient  bien  en  boite  et  eile  es:  plus  huileuse  que  celle 
des  autres  especes.  D'un  autre  cote  il  convient 
moins  bien  pour  la  poele.  c'est  pourquoi  on  ne  le 
trouve  guere  en  grande  quantite  sur  le  marche  du 
poisson  frais.  L'approvisionnement  de  cette  espe- 
ce ne  suffit  pas  a  sa  isfaire  les  denaandes  du  mar- 
che de  la  conserve  et  meme  dc  puis  qu'il  y  a  dimi- 
nution dans  la  peche  de  certaines  regions,  princi- 
palement  dans  la  riviere  Fraser,  on  est  oblige  d'y 
substituer  quelques  autres  varietes. 

Le  humpback  ou  saumon  rose,  lorsqu'il  est 
pris  en  pleine  mer,  est  sans  aucun  doute  le  plus  fin 
de  tons  les  saumons  du  Pacifique  comme  poisson  a 
frire.  II  donne  egaiement  un  excellent  produit  en 
conserve. 

Le  chum  n'a  pas  une  bonne  renommee  proba- 
blement  parce  que  dans  les  debuts  on  n'a  pas  pris 
assez  de  soin  pour  choisir  le  poisson  et  on  a  mis  en 
boites  de  la  merchandise  de  qualite  bien  inferieure. 
Le   chum,  bien  que  moins  riche  en   couleur   et   en 
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htlile  que  le  sockoye  de  premiere  qualite,  ne  le  ce- 
de pas  beaucoup  a  cette  espece  pour  le  gout  et  la 
valeur  nutritive. 

Chacune  des  cinq  varietes  de  saumons  du  Pa- 
cifique  varie  beaucoup  suivan:  les  different.es  loca- 
lities et  suivaut    les    epoques  dans  chaque  locality-. 


conserves  que  le  sockeye  et  le  spring  et  les  metho- 
fles  du  temps  etaient  primitives  et  anti-hygieni- 
ques.  Voila  un  reproche  qu'on  ne  pent,  gun, 
adresser  aux  t'abricants  aciuels.  lis  reconnaissLMi! 
pleinement  la  necessite  de  garder  ensemble  le  pois- 
son  de  la  meme  qualite  de  facon  a  ce  que  le  pois- 


Fabrique  de  Conserve:  Wallace  Fisheries  Ltd. 


D'une  facon  generale  le  saumon  est  toujours  le 
meilleur  au  'moment  de  sa  maturite.  Pour  le 
sockeye  le  humpback  et  le  chum,  il  n'y  a  pas  de 
chance  de  les  prendre  bien  avant  ce  temps.  Avec 
le  spring  et  le  coho,  c'es:  quelque  peu  different.  La 
majorite  du  saumon  "Spring"  vient  a  maturite 
dans  sa  quatrieme  ou  sa  cinquieme  annee.  Quel- 
ques-uns  sont  pris  dans  leur  troisieme,  leur  deux- 
ieme  et  meme  leur  premiere  annee.  Ceux-ci,  bien 
qu'ils  aient  bon  gout  et  qu'ils  soient  tres  propres  a 
la  consommation  si  on  les  emploie  peu  apres  qu'ils 
sont  soris  de  l'eau,  n'ont  pas  la  chair  ferme  cora- 
me  les  poissons  plus  ages  et  se  deteriorent  beau- 
coup plus  rapidement.  De  meme  le  coho  qui  vient 
a  maturite  dans  la  troisieme  annee,  est  quelque- 
fois  pris  en  grande  quantite  au  printemps  de  cette 
annee,  alors  que  la  chair  est  tres  tendre,  mais  ils 
ne  sont  pas  bons  pour  la  conserve  avant  la  fin  de 
I'ete,  ou  la  chair  est  ferine  et  donne  un  produit  de 
premiere  qualite. 

Dans  les  premieres  annees,  les  fabricants  de 
conserves  (le  developpement  du  commerce  du 
poisson  frais,  de  l'entrepot  frigorifique  et  de  la  sa- 
laison  n'est  venu  que  plus  tard)  ne  s'etaien:  pas 
pleinement  rendu  ccmpte  de  ces  differences  qui 
existaient  parmi   ces  poissons.      On   ne   mettait  en 


son  fourni  sous  une  certaine  etiquette  ne  puisse  en 
aucune  facon  etre  confondu  avec  tou:e  autre  qua- 
lite de  poisson  dans  la  'meme  localite  ou  dans  d'au- 
tres  localites.  De  plus,  il  n'y  a  pas  un  produit  ali- 
mentaire  sur  le  marche  qui  soit  manipule  avec  plus 
de  soin  au  point  de  vue  de  la  proprete  et  de  l'hygie- 
ne.  Le  commerce  du  poisson  frais,  frigorifie  ou 
marine  malgre  ses  progres  plutot  recents,  a  atteint  ! 
la  perfection  a  cet  egard. 

Meme  a  l'heure  actuelle  le  poisson  a  chair 
rouge  ne  suffit  pas  aux  demandes  du  marche.  Si 
Ton  veut  absclument  avoir  du  saumon  du  Pacifi- 
que,  il  faudra  emiDloyer  du  poisson  a  chair  blanche. 
Pourquoi  pas?  Le  saumon  bon  marche,  s'il  est 
convenablement  prepare,  est  en  comparaison  du 
prix,  plus  profitable  que  le  saumon  cher,  meme  en 
faisant  une  reduction  pour  vaincre  le  prejuge  du 
conscmmateur  Ces  prejuges  en  matiere  d'alimen- 
tation  sont  les  plus  grands  facteurs  qui  concourent 
fi  maintenir  le  coiit  de  la  vie  eleve. 

Peche  et  Conserve  du  Poisson. 


Les  fabriques  de  conserves  sont  fermees  pen- 
dant les  mois  d'hiver  et  ordinairemen:,  elles  com- 
mencent  leurs  operations  au  printemps  ou  au  de- 
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Saumon  pret  pour 

but  de  l'ete.  Les  ouvriers  et  les  pecheurs  se  ren- 
dent  vers  le  district  ou  ils  out  rintention  de  iravail- 
ler.  On  expedie  a  l'usine  du  i'er-blanc,  des  provi- 
sions, du  charbon,  des  articles  de  peche,  et  l'equi- 
page  des  usines  prepare  les  machines,  les  bateaux 
les  pieges  et  les  filets  pour  la  saison  des  peche.  Dix 
mille  homines  environ  sont  employes  a  la  peche  du 
saumon  pendant  la  saison  et  environ  six  milles 
homines  et  femmes  sont  employes  dans  les  usines. 
Le  capital  engage  dans  les  fabriques  de  conserve 
de  saumon  de  la  Colombie  Britannique  atteint  le 
chiffre  de  $6,500,000. 

Les  saumons  sont  captures  au  moyen  de  filets, 
de  pieges  ou  d'bamecons.  Les  pecheurs  sont  des 
blancs,  des  Japonais  et  des  Indiens.      Les  ouvriers 


la  mise  en  conserve. 

sont  pour  la  plupart  des  Indiens  travaillant  sous  le 
controle  de  surveillants  blancs. 

La  peche  au  file:  se  fait  sur  des  pet  its  bateaux 
a  voiles,  de  18  a  30  pieds  de  long  avec  un  equipage 
de  2  homines  ordinairement.  Les  filets  sont  tendus 
le  soir  a  1'embouchure  des  rivieres  et  des  anses  lors- 
que  le  saumon  y  arrive  pour  frayer  et  la  peche  se 
continue  toute  la  unit. 

Le  travail  est  dur  et  demande  une  endurance 
pen  ordinaire  de  la  part  des  pecheurs  qui  doivent 
poser  et  retire*  leurs  filets  par  tous  les  temps,  hu- 
mides  ou  orageux.  Sur  leurs  petits  bateaux  ils 
n'ont  d'autre  abri  qu'un  petit  ecran  ou  une  tente 
en  toile  a  peine  suffisante  pour  contenir  deux 
bonvmes. 


Une  Saumonerie  Typique 
au  bord  de  la  Foret. 
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Transbordement  du  Saumon  des  bateaux  de  peche    sur  le  navire  collecteur. 


Pendant  la  migration,  lorsque  le  saumon  ve- 
nant  de  la  mer  entire  dans  la  riviere,  c'est  un  ta- 
bleau merveilleux  de  voir  la  grande  flotte  de  ba- 
teaux de  peche  tendre  ses  filets.  A  l'embouchure 
de  la  riviere  Praser  pendant  la  migration  du  soc- 
keye,  les  centaines  de  lanternes  indiquant  les  ba- 
teaux aux  extremites  des  filets  semblent  les  lu- 
mieres  d'une  grande  ville. 

Aucune  peche  du  monde  n'egale  la  peche  au 
saumon  pour  son  activite  extraordinaire.  Les  pe- 
eheurs  au  filet  arrivent  le  matin  avec  leur  cargai- 
son  de  poisson  argente  et  les  apportent  au  quai  de 
1'usine,  des  chariots  a  gazoline  arrivent  de  l'exte- 
rieur  et  le  poisson  est  entre  a  1'usine  et  lave.  Une 
machine  merveilleuse  appelee  le  "Iron  Chink" 
prend  le  poisson,  l'etete,  l'ecaille,  le  nettoie  et  l'en- 
voie  sur  une  table  pret  a  etre  coupe.  Une  autre 
machine  prend  alors  le  saumon  et  en  une  seule 
operation  le  decoupe  en  tranches,  des  femmes  met- 
(ent  les  tranches  en  boites  de  une  demi  ou  de  une 
livre  et  les  boites  pleines  passent  plus  loin  pour 
etre  pesees  automatiquement.  Si  elles  depassent  le 
poids  ou  si  elles  ne  l'atteignent  pas,  la  machine  les 


rejette.  Si  le  poids  est  exact,  la  boite  est  amenee 
automatiquement  a  une  autre  machine  qui  y  pose 
le  couvercle.  Sur  des  chariots  roulants  une  file  in- 
terminable de  boites  pleines  passe  dans  une  boite 
de  vapeur  pour  la  premiere  cuisson,  apres  quoi  ces 
boites  sont  placees  sur  des  wagonnets  de  fer  et 
transporters  par  rails  dans  des  etuves  a  vapeur  ou 
la  cuisson  est  terminee.  Elles  sont  alors  placees 
clans  la  chambre  de  refroidissement  et  inspectees 
pour  constater  les  boites  "blown",  c'est-a-dire  les 
boites  qui  contiennent  de  Fair  et  sont  ainsi  suscep 
tibles  de  decomposition.  L'operation  finale  consis- 
te  en  la  pose  de  l'etiquette  et  la  mise  en  caisses- 
pour  l'expedition. 

Une  fabrique  moderne  est  un  modele  de  pro 
prete.  Presque  tout  se  fait  a  la  machine  et  le  pois 
son  est  rarement  touche  par  les  mains.  La  mise  ei 
boite  est  peut-etre  la  seule  operation  exigean 
qu'on  y  mette  les  mains  et  les  femmes  qui  font  c< 
travail  portent  des  gants  de  coton  blanc  qui  leu 
sont  distribues  tous  les  matins.  L'interieur  des  ba 
timents  est  blanchi  et  eclaire  a  l'electricice.  Le 
planchers  et  les  tables  sont  constamment  arrose 
d'eau. 


^m'Mm^mm^^Mm 


Saumonerie  Nootka,  Detroit  de  Nootka,  C.  A. 
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Vue  interieure  d'une  usine  de  conserve  du  saumon    en  Colombie  Anglaise. 


Outre  la  peche  an  filet,  on  prend  aussi  le  sau- 
mon a  la  ligne  dans  des  canots,  barques  ou  bateaux 
a  gazoline.  Ce  genre  de  peche  se  fait  ordinaire- 
ment  en  eau  salee  ou  le  poisson  pent  voir  l'appat. 
Dans  la  peche  au  filet  a  l'embouchure  des  rivieres 
l'eau  vaseuse  e:.  l'obscurite  empechent  le  poisson  de 
voir  les  filets,  autrement,  il  les  eviterait.  Un  pe- 
cheur  a  la  ligne  a  trois  ou  quatre  lignes  avec  des 
hamecons  amorces  tendus  a  l'arriere  du  bateau  qui 
avance  lentement.  On  prend  ainsi  beaucoup  de 
poissons,  surtou'  le  Spring  et  le  Coho.  Une  autre 
methode  est  celle  de  la  trappe.  un  grand  filet  fixe 


a  des  pieux  plantes  dans  l'eau.  Un  "lead'"  ou  clo- 
ture   de    filet  s'etend   assez  loin  dans   l'eau    et    les 

poissons  a  leur  passage  sont  diriges  le  long  de  la 
cloture  et  se  trouvent  pris  dans  la  trappe.  Le  file; 
est  cargue  ensuite  a  la  main  ou  au  moyen  d'un 
treuil  et  le  poisson  ainsi  pris  est  vide  dans  des  re- 
cipients qui  sont  ensuite  transported  a  l'usine.  La 
peche  a  la  trappe  es  beaucoup  employee  par  les 
pecheurs  americains  a  renibouchure  de  la  riviere 
Colombia,  clans  le  detroit  de  .Juan  de  Fuca  et  daus 
les  pecheries  de  saumon  de  l'Alaska.     En  Coloni- 


Chambre  frigorifique  d'une  saumonerie  de  la  Colombie  Anglaise. 
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Vue  interieur©  d'une  Sau 

bie  Britannique  la-peche  se  fait  ordinairement  au 
filet  ou  a  la  ligne. 

Pendant  la  grande  migration  les  nsines  tra- 
vaillent  jour  et  nuit  pour  la  mise  en  boites.  Une 
usine  bien  ins  bailee  pent  empaqueter  40,000  caisses 
dans  une  saison. 

Comme  l'usine  est  souvent  situee  dans  un  en- 
droit  isole  de  la  cote,  elle  forme  pratiquement  une 
communaute.  Des  batiments  doivent  etre  cons- 
truits  a  proximite  de  l'usine  pour  les  ouvriers  et 
leur  famille,  on  ins:alle  des  dortoirs  et  des  refec- 
toires  pour  les  pecheurs  blancs  ou  japonais  qui  tra- 
vaillent  pour  l'etablissement,  les  bateaux  et  l'atti- 
rail  sont  souvent  la  propriete  de  l'usinier  et  sont 
loues  aux  pecheurs,  un  magasin  bien  assorti  fait 
toujours  partie  de  l'usine  et  on  dort  trouver  tout  ce 
qui  est  necessaire  pour  reparer  les  machines  et 
Tinstallation.  Les  pecheurs  et  le  personnel  du  quai 
ne  sont  engages  que  pour  la  saison  e;  ils  retour- 


monerie  en  Colombie     Anglaise. 

-    nent  a  leurs  villes  ou  villages  lorsque  la  saison  de 
la  conserve  est  terminee.       L'usine  est  fermee  en 
automne  et  laissee  a  la  surveillance  d'un  gardien. 
Le  Saumon  sur  le  Marche. 
Outre  sa  mise  en  conserve  le  saumon  est  ega 
lenient   vendu   frais,  fraichement  gele,  sale   et  mi 
sale,  fume  et  marine.    Les  statistiques  de  la  saiso! 
1917  indiquent  les  chiffres  suivants: 

Gwts. 

Saumon  frals 262,067     $2,550,27 

Sale  sec  .    . 12,670  125,97 

Mi-sale  ............       8,611  111,94 

Fume 1,418  23,22 

Le  saumon  frais  se  vend  frais  ou  frigorifie  a 
Canada    et    est    exporte  frigorifie  en  Angle  ierre  < 
sur  le  continent.     Le  saumon  canadien  frigorifie 
ete  exporte  en  Grande-Bretagne  et  en  Europe  d< 
puis  de  nombreuses  annees  et  le  soin  apporte  a 
frigorification  et  a  l'emballage  a  reussi  a  creer  ui 


Remorquage 
des   bateaux 
a  saumon 
sur   les  lieux 
de  peche. 
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Vue   Interieure  d'un    Frigorifique  ou 

ellente  deuiande  a  1'etranger.  L?s  facil  tes  d<> 
usport  de  le  Cote  du  Pacifique  en  Europe  s'ame- 
■ent  tons  les  ans.  Des  wagons  refrigerateurs 
ciaux  attaches  aux  (rains  rapides  transeonti- 
itaux  apportent  le  poisson  aux  ports  de  l'Atlan- 
le  et  le  saumon  est  charge  direc  ement  des  wa- 
is  dans  les  chambres  frigorifiques  des  paquebots 
usallantiques.  Dans  la  plupart  des  ports  de 
lantiquc  il  existe  des  entrepots  frigorifiques 
it  on  peut  faire  usage  si  un  envoi  manque  le  ba- 
il. II  est  possible  actuellenient  de  transporter  le 
unon  gele  depuis  le  nord  du  Pacifique  jusqu'a 
erpool  en  14  jours  el  le  poisson  peut  etre  con- 
ve"  a  une  temperature  basse  constant*-  depuis  le 
ips  ou  il  est  peche  jusqu'a  ce  qu'il  suit  rendu  au 
isonrmateur  en  Europe.  Le  saumon  sale  et  ma- 
e  est  surtout  exporte  en  Orient.  Le  mi-sale  est 
5  en  barils  et  exporte  en  Europe  ou  sur  les  an- 
ti-Che's. 


Ton  fait  geler   le  Saumon  et  le  Fletan. 

Valeur  nutritive  du  saumon  en  boite 
De  quelqiH  lacon  qifon  cuise  le  poisson  ja- 
mais les  huiles  essentielles  et  ie  jus  ne  sont  aussi 
bien  conserves  que  par  la  methode  moderne  de  mi- 
se  en  boite  du  saumon.  Les  methodes  employees 
pour  hi  cuisson  du  poisson  conserven  .  a  la  chair 
son  gout  delicat  et  Unite  sa  valeur  nutritive.  Ce 
qui  vent  dire  que  le  consommateur  obtient,  dans 
une  boite  de  saumon,  un  aliment  qui  contient  la 
plus  grande  valeur  nutritive  compare  aux  autres 
aliments  comme  le  montre  le  tableau  suivant  eta- 
bli  par  le  Ministere  de  L' Agriculture  des  Etats-Ltais: 

Saumon  en  boite 21.8 

Steak  de  surlonge 16.5 

Jambon  marine  au  sucre 14. '2 

^Macaroni 13.4 

Oeufs 13.1 

Poulet  de  printemps 12.0 

Pain  blanc 09.0 


Depart  pour  la  Peche  au 
Saumon,  Riviere      Skeena,  C.  A. 
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En  differents  endroits  de  la  Colombie  Britan- 
nique  le  gouvernement  a  etabli  des  centres  pour  la 
propagation  des  differentes  varietes  de  saumon. 
Quelques-uns  ont  ete  etablis  il  y  a  de  nombreuses 
annees,  d'au:res  sont  relativement  recents.  En  un 
on  deux  cas  les  usines  de  conserve  ont  installe 
elles-memes  de  ces  centres  de  reproduct'on  dans 
leur  propre  district. 

II  y  a  aussi  une  station  biologique  dans  l'lle 
de  Vancouver,  C.  A.  qui  fait  des  travaux  de  recher- 
ches  sur  les  poissons  comestibles  et  qui  apporte  un 
son  particulier  a  l'etude  du  saumon. 

On  voi;  done  que  l'avenir  de  1'industrie  de  la 
conserve  du  saumon  est  bien  surveille  par  tous 
ceux  qui  sont  interesses  a  son  progres  et  a  sa  con- 
versation. 

Prejuges  de  couleur. 

Les  pecheries  de  saumon  de  la  cote  canadien- 
ne  du  Pacifique  sont  susceptibles  d'une  plus  gran- 
de  expansion  dans  les  genres  de  saumon  qui  sont 
actuellement  pen  demandes  a  cause  de  leur  cou- 
leur. Tous  les  marches  du  'monde  demandent  le 
saumon  a  chair  rouge  et  la  peche  de  ce  genre  de 
pojsson  nc  suffit  pas  a  repondre  aux  besoins  de  ces 
marches.  L'analyse  a  prouve  que  le  saumon  a 
chair  rose  ou  blanche  est  de  'out  aussi  bonne  qua- 
lite  et  a  la  meme  saveur  et  la  meme  valeur  nutriti- 
ve que  la  variete  a  chair  rouge.  Le  seul  moyen  de 
cc.nbattre  le  prejuge  qui  existe  contre  le  poisson  a 
chair  pale  est  de  faire  l'education  du  vendeur  et 
du  consommateur.  II  fu:  un  temps  ou  le  saumon 
rouge  fonce  du  Pacifique  etait  en  defaveur  mais  ce 
prejuge  a  ete  dissipe  et  se  renouvelle  maintenant  a 
regard  du  poisson  a  chair  pale.  Les  importateurs 
de  saumon  en  boite  a  l'etranger  seraient  bien  avi- 
ses  de  chercher  a  combattre    le    prejuge  qui  existe 


con:re  le  samnon  a  chair  pale  sur  leurs  marches 
respectifs,  car  le  temps  n'est  pas  loin  ou  l'approvi- 
sionnement  de  saumon  rouge  ne  suffira  plus  a  la 
demande  toujours  croissante  et  cette  demande 
exageree  finira  par  faire  de  ce  poisson  un  article  de 
luxe  tant  au  point  de  vue  du  prix  que  de  la  quanti- 
se qu'on  pourra  obtenir.  Le  Canada  est  actuelle- 
ment capable  de  fournir  du  saumon  rose  ou  pale 
en  grande  quantite  et  a  des  prix  raisonnables. 
Preparation  du  terrain  pour  les  fabriques  de  con- 
serves de  saumon  dans  la  Colombie  Anglaise 

Cette  gravure  donne  une  idee  de  l'aridite  du 
pays  ou  Ton  construit  les  fabriques  de  conserves 
de  saumon,  dans  la  Colombie  Anglaise.  Le  bois  de 
construction  et  le  materiel  doivent  etre  transpor- 
ters a  de  longues  distances  par  navires.  La  cote  y 
est  tres  accidentee.  Dans  ce  cas-ci,  les  fabriques 
sont  contruites  sur  des  pilotis,  el  toute  l'entrepri- 
se  est  tres  dispendieuse.  Cette  photographie  a  ete 
prise  au  commencement  de  1919,  alors  qu'il  y  avait 
de  la  neige  sur  le  terrain. 

On  construit  les  fabriques  aussi»  pres  que  pos- 
sible des  stations  de  peche,  afin  d'eviter  ainsi  une 
trop  grande  manipulation  du  poisson,  et  pour  s'as- 
surer  que  le  poisson  soit  en  bon  etat  lorsqu'il  est 
mis  en  boi.es. 

Les  bateaux  employes  sur  la  riviere  Skeena 
pour  capturer  le  saumon  a  l'aide  de  manets  sont 
generalement  monies  par  deux  pecheurs  qui  se  font 
remorquer  jusqu'au  haut  du  courant,  y  jettent  leurs 
filets  qui  descendent  avec  le  courant;  et,  comme  le 
saumon  se  dirige  contre  le  courant,  il  est  capture 
dans  les  filets  dont  les  mailles  sont  assez  grandes 
pour  permettre  a  la  tete  du  poisson  de  passer  a 
travers,  mais  le  poisson  n'en  peut  sortir,  car  il  est 
pi  is  par  les  ouies.  Ces  filets  s'appellent  "manets" 
et  les  bateaux  sont  des  chaloupes. 
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Prise  du   Saumon   a  I'Aide    d'une  Seine  Trainante. 


SAISON    DES   ORANGES    ET    DES    PAMPLE- 
MOUSSES  EN  FLORIDE  EST  BONNE 


LA   CONSOMMATION   DU   CAFE   AUGMENTE 


Les  rapports  des  regions  de  culture  des  fruits 
ides  en  Floride  indiquent  que  la  recolte  des 
anges,  des  pamplemousses  et  des  tangerines  de 
19-20  est  en  tres  bonne  condition.  Les  plus  an- 
:ns  vergers  font  rapport  d'une  plus  forte  recolte 

fruits  que  l'an  dernier  du  fait  qu'il  y  a  une  su- 
rficie  nouvelle  plantee  en  arbres  qui  portent  deja 
ie  belle  recolte.  Les  envois  de  pampleniousses 
it  commence  il  y  a  un  mois  et  arrivent  a  present 
ir  le  marche  de  plus  en  plus  nombreux.  Les  en- 
)is  de  varietes  natives  d'oranges  ont  commence 

semaine  passee.  Les  estimes  du  Departement 
Agriculture  de  l'Etat  donnent  comme  total  de  la 
•colte  700,000  boites  de  plus  que  la  saison  dernie- 
',  l'augmentation  principale  etanlt  attribuable  aux 
'anges.  La  recolte  se  repartit  approximativement 
Dmme  suit  selon  les  varietes:  Oranges,  6,300,000 
oites;  pamplemousses,  3,300,000  boites;  limons  et 
utres  petits  citrons,  50,000  boites;  ce  qui  fait  un 
Jtal  de  9,650,000  boites. 


La  prohibition  a  favorise  considerablement 
lindustrie  du  cafe;  telle  est  la  declaration  faite 
a  la  convention  annuelle  de  la  National  Coffee 
Roasters'  Association  tenue  recemment  a  Atlantic 
City. 

La  consommation  du  cafe  augmente  journel- 
lement  et  les  rotisseui-s  disent  que  leur  industri(> 
est  destinee  a  progresser  enormement.  lis  pre  en- 
dent  qu'en  France  90  pour  cent  des  breuvages  pris 
dans  la  journee  dans  les  cafes  sont  du  cafe. 

L'association  se  propose  d'entreprendre  une 
vigoureuse  campagne  pour  arreter  la  grande  circu- 
lation des  succedanes  du  cafe  qui  se  sont  multiplies 
au  cours  de  ces  deux  dernieres  annees  et  pour  exi- 
ger  la  promulgation  de  lois  obligeant  a  une  decla- 
ration du  contenu  sur  tout  paquet  de  succedane 
vendu  comme  la  chose  existe  pour  la  vente  des 
produits  alimentaires. 
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LA  VENTE  DES  HUITRES  EN  POTS  AUGMENTE 
SANS  CESSE 


LES  EXIGENCES  DES  UNIONS  OUVRIERES 
D'ANGLETERRE 


Les  ventes  du  rayon  des  provisions  d'un  magasin 
de  Toronto,  ont  saute  de  quatre  a  dix  douzaines 
de  pots  par  semaine.  —  Etalage  et  suggestions 
pour  augmenter  les  ventes. 


La  vente  des  huitres  en  pots  est  comparative- 
ment  recente,  ne  se  faisant  que  depuis  l'an  dernier 
environ,  et  l'accroissement  des  ventes  des  huitres 
empaquetees  de  cette  maniere  demontre  un  suc- 
ces  remarquable.  II  y  a  exactement  douze  mois 
que  cette  maison  prit  en  stock  pour  la  premiere 
fois  des  huitres  en  pots,  et  convaincue  qu'elles  se- 
raient  accueillies  avec  faveur  par  le  public,  elle 
commenga  a  les  recommander  a  ses  clients. 
Qu'elles  aient  ete  recues  avec  faveur  est  prouve 
par  l'accroissement  rapide  des  ventes  qui  sont  ac- 
tuellement  deux  fois  plus  considerables  qu'elles  ne 
l'etaient  lorsqu'elles  furent  mises  en  vente  pour  la 
premiere  fois. 

Dix  douzaine  de  pots  par  semaine 

"Nous  en  vendons  au  moins  dix  douzaines  par 
semaine,  a  present",  declare  le  gerant  du  rayon 
des  provisions  du  magasin  precite.  "Nous  consta- 
tons  que  nos  clients  sont  tres  satisfaits  des  huitres 
empaquetees  de  cette  'maniere,  et  ils  en  demandent 
constamment.  Au  debut,  nous  en  vendions  environ 
quatre  douzaines  de  pots  par  semaines  mais  depuis 
l'ouverture  de  la  saison  cette  annee  nous  en  avons 
vendu  de  huit  a  dix  douzaines". 

Les  huitres  mises  en  pots  sont  garanties  se 
conserver  fraiches  pendant  une  semaine,  mais  le 
magasin  de  Toronto  en  recoit  deux  consignations 
par  semaine.  II  y  a  environ  deux  douzaines  d'hui- 
tres  par  pot,  et  le  gerant  du  rayon  declare  que 
la  'maniere  dont  elles  sont  empaquetees  les  recom- 
mande  immediatement  au  public.  Mises  dans  un 
pot  de  verre,  elles  sont  propres  et  bien  protegees 
contre  toute  contamination,  et  leur  livraison  chez 
le  client  se  trouve  de  beaucoup  simplified. 

Etalages  et  comment  les  vendre 

Questionne  sur  la  maniere  dont  il  s'y  prenait 
pour  en  augmenter  les  ventes,  le  gerant  du  rayon 
repondit:  "Nous  en  faisons  mention  a  nos  clients 
par  le  telephone  et  dans  le  magasin.  Par  suite  du  fait 
que  ces  huitres  doivent  etre  conservees  dans  la  gla- 
ciere,  nous  ne  pouvons  etaler  les  pots  sur  le  comp- 
toir,  mais  nous  y  placons  un  pot  specimen  ressem- 
blant  au  pot  veritable.  Nous  placons  egalement  une 
pancarte  a  cote  du  pot  et  invariablement  la  combi- 
naison  provoque  une  demande  de  renseignements. 
Nous  nous  atendons  de  faire  un  gros  commerce  de 
ces  huitres  durant  les  mois  de  l'hiver,  et  nous 
constatons  qu'elles  remplacent  beaucoup  les  hui- 
tres vendues  a  la  mesure". 


La  "Reforme  Economique"  dans  son  numero 
du  3  octobre  1919  rapporte  que  le  "Times"  de  Lon- 
dres  a  essaye  de  faire  le  calcul  de  ce  que  couterait 
au  pays  l'application  du  programme  vote  par 
rUnion  des  ouvriers  et  qui  est  ainsi  resume  dans  la 
motion  suivante : 

1°  Etablissement  dans  toutes  les  entreprises 
industrielles  sans  exception  de  la  semaine  de  41 
heures  avec  prohibition  de  l'application  systemati- 
que  des  heures  supplementaires; 

2°  Etablissement  d'un  impot  sur  le  revenu 
avec  exemption  pour  les  revenus  ne  depassent  pas 
la  somme  de  250  livres  par  an; 

3°  Elevation  de  la  pension  a  la  vieillesse  a  li 
somme  de  une  livre  par  semaine  pour  toutes  les 
personnes  ayant  aiteint  l'age  de  60  ans  et  au-des- 
sus. 

En  ce  qui  touche  la  semaine  de  44  heures,  cell 
representerait  en  moyenne,  dit  le  Times,  une  re- 
duction de  10  pour  cent  des  heures  de  travail  avec 
reduction  probablement  equivalente  dans  la  pro- 
duction. Cela  se  resumerait  dans  une  diminution 
de  420  millions  de  livres  dans  les  revenus  annuels 
de  la  Grande-Bretagne. 

L'elevation  de  l'exemption  de  l'impot  sur  le 
revenu  couterait  au  moins  vingt  millions  de  livres 
par  an. 

Enfin,  pour  les  pensions,  il  faut  tenir  compte 
qu'il  y  a  actuellement  en  Angleterre  quatre  mil- 
lions et  demi  de  gens  ayant  atteint  la  soixan:aine. 
Pour  leur  accorder  une  livre  par  semaine,  il  en 
couterait  234  millions  de  livres. 

Le  Times  ajoute: 

En  additionnant  toutes  ces  depenses  deman- 
dees  par  les  resolutions  en  question  le  cout  total  de 
ce  ncuveau  fardeau  qui  serai t  impose  aux  entrepri- 
ses productives  du  pays  s'elevera  a  750  millions  de 
livres  par  an.  Le  fardeau  immediat  du  a  la  guerre, 
non  compris  la  taxation  pour  depenses  ordinaires 
s'eleve  a  une  somme  annuelle  de  450  millions  de 
livres,  dont  350  millions  de  livres  pour  payement 
des  interets  de  la  dette  et  100  millions  de  iivres 
pour  le  payement  des  pensions. 

De  sorte  que  les  trois  resolutions  votees  par  le 
congres  Trade  unioniste  entrainerait  une  depense 
supplementaire  superieure  de  deux  tiers  a  celle  re- 
sultant e  de  la  guerre? 

Le  Times  veut  croire  —  et  ii  a  probablement} 
raison  —  que  les  auteurs  de  la  motion  et  ceux  qui  j 
l'ont  votee  ne  se  sont  pas  fait  la  moindre  idee  des  | 
consequences     financieres,    c'est     une    preuve    de 
l'ignorance  economique  des  membres  du  congres. 

Seulement,  cela  n'enleve  pas  grand  chose  a  laj 
gravite  des  pretentions  des  leaders  des  ouvriers 
anglais  qui  se  refusent  a  admettre  ce  qu'ils  sont 
incapables  de  comprendre. 
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Conference  de  M.  Eugene  Julien  devant  le  cercle  catholique  des 
voyageurs  de  commerce  de  Quebec. 


M.  Eugene  Julien,  le  gerant  general  de  Eug. 
Julien  et  Cie  Ltee,  a  donne  le  25  octobre  en  presen- 
ce des  membres  de  l'Association  Ca  holique  des 
Voyageurs,  a  la  salle  Loyola,  rue  d'Auteuil  a  Que- 
bec une  interessante  conference  sur  le  bon  voya- 
geur. 

On  remarquait  aux  cotes  du  conferencier  le  R. 
P.  Hudon,  S.J.,  chapelain  du  Cercle  et  M.  Samuel 
Fleury,  l'un  des  directeurs  de  la  Maison  Julien. 

M.  L.  A.  Trempe,  le  president  du  Cercle,  pre- 
senta  M.  Julien  en  termes  heureux  faisant  remar- 
quer  que  leur  hote  distingue  est  un  membre  bien- 
faiteur  du  Cercle  et  qu'il  lui  a  toujours  donne  son 
appui  depuis  sa  fondation. 

Nous  donnons  ci-apres  un  apercu  de  la  cause- 
lie  de  M.  J  ulien : 
M.  le  President, 

Mon  reverend  Pere, 

Messieurs  les  Voyageurs, 

J'apprecie  grandement  1'honneur  qui  m'est  fait 
ce  soir  d'adresser  la  parole  devant  un  audit oire  aus- 
si  distingue;  car  je  tiens  en  grande  estinie  les  mem- 
bres du  Cercle  Catholique  des  Voyageurs  de  Com- 
merce de  Quebec. 

Je  tiens  d'abord  a  feliciter  la  belle  oeuvre  du 
Cercle  Catholique  des  Voyageurs  et  du  beau  travail 
qu'il  accomplit.  Comme  le  disait  le  R.  P.  Li  lifcvre, 
au  cours  d'une  visite  qu'il  eut  l'occasion  de  faire  a 
nos  bureaux  au  printemps  dernier,  la  classe  des 
voyageurs  de  commerce  s'est  amelioree  de  200  pour 
100  depuis  quelques  annees  et  votre  cercle  et  vos 
sages  directeurs  n'ont  pas  etc  Strangers  a  ce  te 
amelioration. 

Vous  vouliez  grouper  pour  ainsi  dire  dans  une 
meme  pensee,  toutes  les  pensees,  toutes  les  ener- 
gies individuelles  pour  les  f aires  concourir  a  une 
oeuvre  commune  qui  est  de  rehausser  le  niveau  de 
la  classe  des  voyageurs.  Votre  cercle  est  une  belle 
organisation  travaillant  a  propager  les  bons  exem- 
ples  et  la  saine  doctrine  en 're  vous-memes,  et  au 
sein  des  populations  rurales.  Votre  influence  s'& 
tend  meme  aupres  des  gouvernements,  car  en  de- 
finitive n'est-ce  pas  vous  qui  etes  en  mesure  de  si- 
gnaler les  besoins  de  nos  concitoyens,  vous  qui,  sil- 
lonnant  la  province  meme  dans  ses  recoins  les  plus 
reeules,  etes  a  meme  de  constater  les  lacunes  ou  les 
obstacles  qui  nuisent  a  la  roue  du  progres 

Grace  a  votre  cercle,  les  relations  entre  pa- 
trons et  voyageurs  sont  plus  cordiales  et  plus  effi- 
caces.  Je  mentionnerai  aussi  le  zele  de  ceux  qui 
ont  la  direction  principale  de  cette  institution,  car 
sans  les  principes  religieux  qui  vous  sont  si  bien  in- 
culques  par  les  Reverends  Peres,  votre  cercle  ne 
possederait  pas  l'element  principal  de  toute  Asso- 
cation  bien  n£e  et  dont  le  programme,  surtout  celui 


que  vcus  vous  etes  trace,  a  trait  a  l'avancement 
tant  spirituel  que  materiel  de  ses  membres.  Qu'il 
es:  beau  cet  accord  qui  regne  entre  vous,  cette  coo- 
peration qui  est  la  clef  du  succes  de  toute  entrepri- 
se,  et  qui  fait  des  merveilles.  car  c'est  une  erreur 
d'etre  trop  egoiste  ou  de  se  chercher  querelle.  II 
faut  s'unir  pour  grandir. 

Mon  seul  desir  en  venant  ici  ce  soir,  est  de  vous 
dire  quelque  chose  qui  puisse  vous  aider  et  qui  vous 
soit  profitable.  Je  compte  done  sur  votre  indulgen- 
ce. 

Voyons  done  quels  sont  les  traits  distinstifs  du 
bon  voyageur. 

Pour  etre  bon  voyageur 

II  faut  etre  matinal,  travailler  toute  la  journee, 
six  jours  par  semaine.  Savoir  s'attirer  la  confiance 
de  ses  clients.  Bien  connaitre  ses  -marchandises  et 
en  connaitre  tous  les  avantages.  Bien  etuditr  ses  ca- 
talogues et  listes  de  prix.  Pensionner  dans  les  meil- 
leurs  hotels.  Se  faire  mener  par  les  meilleures  voi- 
tures.  Etre  bien  mis,  bien  a  juste.  Se  raser  tous  les 
matins.  Etre  bien  sobre.  Xe  jamais  promettre  ce 
que  Ion  ne  pent  pas  donner,  toujours  donner  ce  que 
promet.  Ne  pas  vendre  a  des  prix  plus  eleves  ni 
plus  has  que  votre  echelle  de  prix.  Etre  juste  et 
franc  clivers  les  clients  et  votre  maison.  Vendre 
vos  marchandises  sur  leurs  propres  merites.  Ne  ja- 
mais niepriser  \,.s  compctiteurs  ni  leurs  marchan- 
dises. Laisser  le  soin  de  juger  cette  question  par 
l'ache.eur.  Se  faire  des  amis  partout  et  rien  que 
des  amis.    Aimer  a  rendre  service  a  tout  le  monde. 

Pour  atteiiidre  votre  but  immediat  qui  est  de 
faire  le  plus  de  ventes  possible,  de  subvenir  aux  be- 
soins de  voire  famille,  de  faire  prosperer  la  maison 
que  vous  representez,  il  vous  faut  de  la  religion,  de 
l'economie,  du  travail,  de  initiative,  de  l'energie  et 
de  la  perseverance. 

Pour  arriver  au  succes  l'employe  doit  se  tenir  en 
rectitude  a  l'egard  de  son  patron,  il  doit  se  tenir 
dans  la  politique  de  son  commerce  et  controler  ses 
actes  en  consequence;  autrement  il  ne  formerait 
pas  une  partie  avantageuse  de  ce  commerce. 

Si  des  methodes  sont  adop'ees  par  le  patron  et 
que  l'employe  ne  peut  en  conscience  se  conformer 
a  certains  commandements  celui-ci  n'a  qu'un 
•moyen  de  s'y  soustraire,  c'est  la  demission;  il  n'a 
pas  le  droit  de  prendre  l'argent  de  son  patron  a 
moins  que,  pour  cet  argent  il  ne  se  decide  a  un  ser- 
vice fidele  et  a  une  cooperation  sincere. 

On  ne  vous  demande  pas  de  cuirasser  votre 
conscience  ni  de  faire  dans  le  commerce  ni  hors  des 
affaires,  quoique  ce  soit  qui  heurte  votre  sens  de 
1'honneur:   si   les   exigences  du  commerce  ou  vous 
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etes,  blessent  votre  conscience,  demissionnez :  c'est 
faire  votre  devoir  envers  votre  patron. 

Pour  conclure,  bien  que  les  observations  qui 
precedent  soient  faites  a  un  point  de  vue  purement 
d'affaires,  il  faut  dire  que  les  resultats  de  la  mal- 
honnetete'  tout  avantageux  qu'ils  puissent  etre, 
financierement  parlant,  ne  sont  pas  le  succes,  car 
aucune  sonrme  d'or  ne  peut  couvrir  la  perte  de  la 
bonne  reputation  et  du  respect  du  prochain. 

Le  commerce  qui  dure,  qui  a  une  stabilite  fl- 
nanciere  ou  autrement,  est  celui  dont  la  base  pre- 
miere est  l'honnetete. 

Un  troisieme  facteur  du  succes  pour  le  voya- 
geur,  c'est  la  sobriete.  De  nos  jours,  il  faut  le  re- 
connaitre,  on  n'est  plus  a  ces  temps  ou  il  fallait 
commencer,  faire  et  clore  une  transaction  par  une 
libation,  par  un,  deux,  trois  p'tits  coups.  Les  voya- 
geurs  meritent  des  felicitations  pour  leur  plus  gran- 
de  tendance  a  la  sobriete.  Et  que  de  choses  n'a-t- 
on  pas  dites  et  ecrites  contre  l'intemperance,  ce  vi- 
ce qui  ruine  la  sante,  la  fortune,  et  qui  brise  parfois 
les  carrieres  les  plus  promettantes.  Et  enfin  abuse- 
rais-je  de  votre  temps  pour  entrer  dans  plus  de  de- 
tails sur  un  sujet  sur  lequel  vous  etes  renseignes 
par  les  apotres  de  la  prohibition.  On  vous  en  a  ex- 
pose les  tristes  consequences  deja  vous  les  avez 
comprises,  la  societe  en  general  applaudit  a  vos  ef- 
forts pour  ameliorer  et  meme  reduire  a  neant  cet 
etat  de  choses  deplorable  qu'est  l'intemperance 
quand  elle  regne  quelque  part. 

En  quatrieme  lieu,  l'economie,  je  vous  rappel- 
lerai  a  ce  sujet  l'opinion  d'un  auteur  tres  verse  dans 
les  sciences  economiques. 

Economie 

Soignez  vos  sous  vos  dollars  prendront  soin 
d'eux-memes. 

Dans  ses  "Elements  d'Economie,  rurale,  indus- 
trielle,  commerciale",  M.  H.  Baudrillard  ecrit,  sur  le 
meme  sujet,  les  lignes  suivantes:  "Ce  qui  doit  ca- 
racteriser  les  procedes  de  toute  creature  douee  de 
prevoyance  et  de  raison,  c'est,  dans  chaque  cir- 
constance,  de  ne  faire  aucune  consommation  sans 
un  but  raisonnable:  tel  est  le  conseil  que  donne  re- 
conomie. L'Economie  est  le  jugement  applique 
aux  consommations.  Elle  connait  ses  ressources 
et  le  meilleur  emploi  qu'on  en  peut  faire.  L'e- 
conomie n'a  point  de  principes  absolus;  elle  est 
toujours  relative  a  la  fortune,  a  la  situation,  aux 
besoins  du  consommateur.  Telle  depense  conseil- 
lee  par  une  sage  economie  dans  une  fortune  me- 
diocre, serait  une  'mesquinerie  pour  un  riche  et 
une  prodigalite  pour  un  menage  indigent .  .  .  L'eco- 
nomie  est  fille  de  la  sagesse  et  d'une  raison  eclai- 
ree ;  elle  sait  se  refuser  le  superflu  pour  se  menager 
le  necessaire.  afin  de  se  procurer  le  superflu  dans 
un  avenir  qui  n'arrive  jamais .  .  .  L'economie  ne 
veut  rien  consommer  du  tout.  La  premiere  est 
l'effet     d'un  calcule  louable,  en  ce  qull  offre  seul 


les  moyens  de  s'acquitter  de  ses  devoirs  et  d'etre 
g£nereux  sans  etre  injuste.  L'avarice  est  une  pas- 
sion vile,  par  la  raison  qu'elle  se  considers  exclu- 
sivement  et  sacrifie  tout  a  elle". 

Et  plus  loin:  "Le  capital  derive  de  la  meme 
source  morale  que  le  travail.  Memes  conditions, 
memes  vertus  les  font  naitre.  Point  de  travail 
sans  effort;  point  de  capital  forme  sans  privations. 
Le  travail  suppose  la  prevoyance;  il  n'y  a  pas  non 
plus  de  capital  sans  "l'epargne";  et  l'epargne  c'est 
la  prevoyance  en  acte,  la  prevoyance  a  l'etat  d'ha- 
bitude. 

Qui  ne  sait  pas  epargner  a  mesure  qu'il  gagne, 
mourra  sans  laisser  un  sou,  apres  avoir  eu  toute 
la  vie  le  nez  colle  sur  son  ouvrage.  "Plus  la  cui- 
sine est  grasse,  plus  le  testament  est  maigre",  di: 
le  bonhomme  Richard.  Bien  des  fortunes  se  dissi- 
pent  en  meme  temps  qu'on  les  gagne,  depuis  que 
les  femmes  ont  neglige  la  quenouille  et  le  tricot 
pour  la  table  de  the,  depuis  que  les  hommes  on  quit- 
te  la  hache  et  le  marteau  pour  le  punch.  Si  vous 
voulez  etre  riche,  n'apprenez  pas  seulement  com- 
ment on  gagne,  sachez  aussi  comment  on  doit 
depenser. 

Si  Ton  pensait  un  peu  plus  a  l'avenir,  nous 
Canadiens-Francais,  combien  serions-nous  plus  in- 
fluents dans  ce  pays,  dans  toutes  les  spheres  du 
commerce  et  de  l'industrie,  si,  au  lieu  de  gaspiller 
comme  nous  le  faisons,  nous  epargnions  un  peu 
plus.  Nos  capitaux  s'accumuleraient  bien  vite,  et 
nous  pourrions  facilement  alimenter  notre  com- 
merce et  nos  industries  sans  avoir  recours  a  l'An- 
glais  ou  a  l'Americain  qui  ne  refuse  jamais  de  nous 
preter  main  forte,  mais  qui  profile  toujours  de 
notre  imprudence  pour  englober  ce  que  nous  avons, 
et  voila  comment  le  Canadien-Francais  est  "man- 
ge" par  sa  propre  faute,  et  passe  toute  sa  vie  a 
servir  les  autres,  apres  avoir  eu  souvent  l'avantage 
de  devenir  riche  et  influent,  en  meme  temps  qu'uti- 
le  pour  son  pays. 

Combien  de  fois  aussi  ne  gardons-nous  pas  de 
l'argent  inutilement  dans  nos  poches,  par  exemple 
lorsqu'on  part  pour  un  voyage  quelconque  on  re- 
tire de  la  Banque  un  montant  souvent  double  de 
ce  que  Ton  a  besoin  pour  les  depenses  que  Ton 
aura  a  faire,  et  c'est  ainsi  que  durant  15  jours,  3 
semaines  ou  1  mois,  on  perd  l'interet  de  cet  argent 
et  de  plus  on  s'expcse  a  la  perdre,  et  a  se  la  faire 
voler  ou  a  la  gaspiller. 

Soyons  done,  une  bonne  fois,  des  Canadiens- 
Francais  serieux  et  sachons  garder  pour  nous, 
notre  avoir. 

Plus  tard,  si  vous  voulez  prendre  a  votre  comp- 
te,  les  banques  vous  aideront  volontiers  si  vous 
avez  ete  economes. 

Le  travail 

Le     travail  est  aussi  de  supreme  importance 
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pr  la  reussite  d'un  voyageur.     En  effet,  les  ta- 

lits  et  l'habilete  ne  sufflsent  point,  il  taut  l'acti- 

16.     Celui      qui      travaille   avec   assiduite   si   pen 

:  ie  soit-il  finit  toujours  par  reussir.     II  faut  etu- 

lir     le  client,  chercher  de  toutes  manieres  a  se 

r  lseigner  davantage.     Ne  croyons  jamais  d'avoir 

ip  fait.     Faites  votre  devoir,  c'est  tres  bien,  mais 

tes  meme  plus  que  votre  devoir,  si  vous  voulez 

eindre  au  maximum  de  salaire. 

Au  travail  se  rattache  l'energie  et  l'initiative. 

Sachez  bien  que  1'homme  qui  ne  se  presse  pas 

rce  que  les  affaires  vont  tranquillement  travaille 

it     simplement     dans  l'interet  de  son   compe  i- 

ir. 

Quand  il  n'y  a  pas  de  brise,  l'equipage  d'un 
vire  ne  se  croise  pas  les  bras,  vnais  il  s'occupe  a 
re  des  voiles  ou  a  les  reparer. 
Si  vous  n'avancez  pas,  vous  reculerez 
L'acheteur  a  confiance  en  1'homme  qui  a  con- 
nce  en  lui-meme.  SMI  y  a  depression  dans  vos 
aires,  ne  la  rempirez  pas  en  restant  inactif  la 
e  dans  vos  mains.  Etendez  la  voile.  Saississez 
viron.     Faites  quelque  chose. 

Si  vous  avez  un  bon  produit,  ne  craignez  pas 
mettez-vous  a  l'oeuvre.  Si  vous  prenez  par  a 
course,  faites  un  effort.  Et  si  vous  n'avez  pas 
lison  d'y  participer,  sortez-en,  ne  restez  pas  assis 
us  la  chaloupe,  obligeant  les  autres  a  trainer 
tre  poids,  en  plus. 

Rappelez-vous  que  tout  acheteur  surveille 
tre  attitude. 

Si  tons  ceux  qui  sont  dans  la  barque  faisaient 
euve  d'agressivite,  vos  affaires  feraient  des  pro- 
es  etonnants. 

On   ne  lit  pas  assez 

Rappelez-vous  que  la  lecture  est  un  act  if. 

Un  banquier  qui  questionnait  recemment  un 
taillant  dans  le  but  d'etablir  son  credit,  lui  de- 
anda:  "Quels  sont  les  magazine,  les  livres,  les  re- 
les  d'affaires   que   vous  lisez   regulierement?" 

La  raison  pour  laquelle  tant  de  voyageurs  ne 
ussissent  pas  aussi  bien  qu'ils  le  devraient,  est 
ie  au  fait  qu'ils  ne  se  tiennent  pas  au  courant  des 
ogres  dans  leur  propre  genre  de  commerce  et 
^s  affaires  en  general. 

lis  conduisent  leurs  affaires,  au  jour  le  jour, 
mis  se  soucier  d'obtenir  les  renseignements  qui 
atgiraient  leur  horizon  quant  aux  methodes  nou- 
illes  employees  par  d'autres  pour  augmenter 
his  ventes.* 

"Us  ne  lisent  pas  assez"  (lit  le  home-organe 
he  Coach.  "De  bonnes  revues  d'affaires  leur 
nit  adressees.  D'excellents  home-organes  leur 
ml  envoyes  gratuitement;  mais  ils  soul  toujours 
trop  occupes"  [tour  les  lire.  Et  pourtan  .  si  vous 
uiviez  quatre-vingt-dix  neuf  pour  cent  de  ces  in- 
ividus      "trop      occupes"   vous   constateriez   qu'ils 


gaspillent  des  heures  entieres  a  faire  des  choses 
qui  n'interessent  pas  leur  commerce  ou  a  s'occuper 
de  menus  details  dont  ils  pourraient  se  debarasser 
en  quelques  minutes. 

"Aucun  homme  ires,  trop  occupe  pour  etudier 
les  methodes  grace  auxquelles  d'autres  ont  atteint 
le  succes.  Les  homines  qui  reussissent  en  ce  movn- 
de  sont  precisement  les  ambitieux  qui  trouvent  le 
temps  de  la  faire". 

Comme  vendeur  il  est  important  que  vous 
appreniez  a  vous  souvenir  des  noms  et  de  l'appa- 
rence  de  vos  clients.  Quand  vous  voyez  un  client 
que  vous  n'avez  pas  vu  depuis  longtemps  et  que 
vous  pouvez  de  suite  l'appeler  par  son  nom,  vous 
faiies  sur  lui  une  impression  favorable  et  les  impres- 
sions favorables  comptent  pour  beaucoup  dans  la 
vente. 

Quoi  qu'on  pretende,  tous  les  gens  aiment  etre 
flat  tes.  Nous  sommes  tous  accessibles  a  la  flat- 
terie,  si  elle  es;  faite  avec  habilite  et  tact.  Nous 
ne  nous  revoltons  que  lorsque  la  flatterie  est  trop 
evidente.  Cela  flatte  notre  vanite  de  constater 
qu'on  se  souvient  de  nous,  que  des  gens  que  nous 
n'avons  rencontre  que  rare-ment  se  rappellent  no  se 
nom. 

Vous  pretendez  peut-etre  qu'il  vous  est  im- 
possible de  vous  rappeler  les  noms,  vous  vous  sou- 
venez  plutot  des  \isages  que  des  noms.  ceux-ci 
vous  echappent.  Alors  permettez-moi  de  vous 
dire  le  secret  de  la  memoire  des  noms,  il  est  si 
simple  qu'il  vous  etonnera. 

Comment  se  fait-il  que  vous  puissiez  vous  rap- 
peler sans  difficult^  des  noms  de  vos  amis?  In 
jeune  amoureux  n'a  pas  a  rechercher  dans  l'abe- 
cedaiie  du  telephone  pour  y  retrouver  le  numero 
de  sa  fiancee,  il  se  le  rappelle  facilement.  S'il  doit 
lui  ecrire,  il  n'a  pas  besoin  de  consult er  l'annuaire 
des  aihesses  pour  trouver  le  lieu  de  sa  residence, 
il  s'en  rappelle.  Pourtant  les  chiffres  son:  plus 
difficiles  a  retenir  que  les  noms. 

"Oh  mais",  dites-vous,  "Ce  n'est  pas  la  la  me- 
me chose".     En  etes-vous  bien  certains? 

La  raison  pour  laquelle  vous  vous  rappellez 
les  noms  de  vos  amis,  la  raison  pour  laquelle  vous 
vous  souvenez  de  certains  numeros  de  certaines 
adresses  et  cela  sans  effort,  c'est  que  ces  noms,  nu- 
meros et  adresses  vous  interessent  personnelle- 
ment  Plus  vous  y  etes  interesses,  plus  vous  pou- 
vez facilement  vous  les  rappeler. 

C'est  la  mon  secret  et,  de  fait  c'est  la  tout  le 
secret  de  l'entrainement  de  la  memoire.  Nous 
nous  rappelons  le  plus  facilement  les  personnes  ou 
les  choses  auxquelles  nous  nous  interessons  le  plus. 

Supposons  que  vous  voyez  un  client  pour  la 
premiere  fois  et  apprenez  (pie  son  nom  est  M.  Du- 
lami.  Commenl  allez-vous  impressionner  la  me- 
moiie  de  son  nom  et  de  son  visage  dans  votre  cer- 
veau  de  facon  a  ce  (iue  la  prochaime  fois  que  vous 
aurez  l'occasion  de  le  voir  vous  puissiez  vous  rap- 
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peler  immedlatement  qu'il  est  M.  Durand?  Vous 
pouvez  obtenir  ce  resultat  en  vous  interessant  in- 
tensement,  pendant  quelques  instants,  a  l'exclu- 
sion  de  toute  autre  idee,  a  sa  personnalite;  que, 
pendant  quelques  minutes,  M.  Durand  soit  pour 
vous  la  personne  la  plus  interessan':e  du  monde. 

Lorsque  vous  vous  interessez  profondement  a 
ce  client,  non  seulement  vous  atteignez  votre  but 
qui  est  de  vous  souvenir  de  son  nom  et  de  son  vi- 
sage; mais  vous  faites  vibrer  une  corde  sensible 
en  son  etre.  La  nature  humaine  est  ainsi  faite 
que  Ton  s'interesse  toujours  a  ceux  qui  s'interes- 
sent  a  nous. 

Votre  interet  doit,  cependant,  etre  naturel. 
Les  gens  s'appercoivent  vite  si  l'interet  manifeste 
n'est  pas  reel  et  sont  choques  par  la  simulation 
Apres  tout  pourquoi  ne  serions-nous  pas  reelle- 
ment  interesses  a  ceux  avec  lesquels  les  circons- 
tances  nous  mettent  en  contact?  Nous  sommes 
tons,  a  un  sens,  freres  en  ce  'monde.  En  plus  l'e- 
tude  de  la  nature  humaine  sur  le  vif  est  une  des 
etudes  les  plus  fascinatrices  au  monde. 

Si  vous  vous  faites  une  regie  d'etre  intense- 
ment  interesses  a  chaque  personne  que  vous  ren- 
contrez,  vous  n'eprouverez  aucune  difficulty  a 
vous  souvenir  de  son  nom.  Quand  vous  rencon- 
trez  une  personne  pour  la  premiere  fois,  regardez- 
la  bien  intensement  et  oubliez  toute  autre  chose. 
Un  peu  de  pratique  suffira  pour  vous  permettre 
de  graver  son  nom  profondement  dans  votre  me- 
moire  de  facon  a  ce  que  vous  puissiez  le  voir  aussi 
claire'ment  que  s'il  etait  imprime  sur  un  papier 
place  devant  vos  yeux. 

Puis,  ensuite,  soyez  reellement  interesses  aux 
caracteristiques  de  la  personne  qui  est  devant 
vous.  C'est  la  tout  ce  qu'il  y  a  dans  le  simple  se- 
cret de  se  rappeler  les  noms  et  les  visages  des  gens. 

La  Perseverance 

Enfln  la  perseverance  vient  mettre  le  comble  a 
toutes  les  qualites  enumerees  precedemment.  c'est 
la  clef  du  succes.  Vous  connaissez  tous  le  pro- 
verbe:  "Pierre  qui  roule  n'amasse  pas  mousse". 

II  faut  etre  optrmiste,  savoir  attendre  et  sur- 
monter  les  difficultes.  Pour  l'homme  qui  veut 
atteindre  un  but.  Quelle  vertu  est  plus  magnifique 
que  la  perseverance?  c'est  la  manifestation  de  la 
foi  dans  tout  ce  que  cette  vertu  concerne  de  realite 
militante  et  d'idealisme  fecond. 

II  ne  faut  pas  cependant  confondre  cette  vertu 
avec  l'entetement,  qui  lui  au  contraire  est  sterile 
comme  un  desert.  . 

II  est  nefaste,  meme  quand  les  fins  en  sont 
louables,  car  reposant  sur  un  faux  raisonnement 
un  resultat  normal  ne  peut  jamais  en  etre  la  con- 
sequence. 

La  Patience  est  un  des  principaux  attributs 
de  l'Energie. 


Elle  fera  supporter  les  difficultes  imprevues, 
les  lenteurs  qui  marquent  toujours  le  cours  de  tou- 
tes les  entreprises.  Le  courage  public  s'acquiert 
(comme  tout  au  monde)  par  la  volonte  et  l'ener- 
gie  constante  qui  sait  dompter  les  nerfs  trop 
prompts  a  s'alarmer. 

Quant  au  courage  moral,  le  plus  glorieux  par- 
fois,  car  il  est  le  plus  obscur  et  porte  rarement  sa 
recompense  visible,  il  demande  des  efforts  refle- 
chis  qu'on  ne  peut  obienir  que  par  la  parfaite  mai- 
trise  des  sentiments. 

La  Perseverance  est  d'autant  plus  difficile  a 
observer  qu'elle  est  plus  proche-parent  de  l'entete- 
ment. 

Mes  chers  Amis,  soyez  perseverants  et  vous 
reussirez  Et  quels  exemples  seraient  plus  frap- 
pants  de  cette  grande  qualite  chez  le  conwnun 
mortel,  que  les  quelques  homines  d'affaires  dont 
les  noms  me  viennent  a  la  memoire. 

Quelques  exemples  d'hommes  d'energie  et  de 
volonte. 

L'hon  G.-E.  Amyot,  MM.  F.-C.  Marquis,  Jos. 
Cote  de  la  Eastern  Mfg.,  Jos.  Cote,  Tabaconiste, 
Boivin  et  Grenier,  Turgeon  et  Gaudreault  J.-E.-A. 
Dubuc,  Nap.  Jacques,  P.-T.  Legare  et  J.-H.  Fortier, 
J.  Picard  de  la  Rock  City,  Jos.  Tanguay,  M.  Moisan 
des  Produits  Puritas,  M.  Bertrand,  echevin. 

Ces  gens-la  ont  passe  des  jours  sombres. 
Honneur  a  eux.  Ces  homines  n'avaient  pas  de 
capital,  ils  ont  travaille  et  persevere,  et  c'est  le 
meilleur  moyen  de  reussir.  Faites  une  etude  de 
bien  d'autres  maisons  semblables  a  celles  que  je 
viens  de  mentionner,  80%  ont  commence  sans  ca- 
pital.    Faites  de  meme.     C'etait  des  audacieux. 

Nous  avons  vu  jusqu'a  present  le  bon  voya 
geur  travaillant  a  s'ameliorer  et  a  devenir  pour 
ainsi  dire  parfait  voyageur.  Est-ce  que  ses  am- 
bitions doivent  se  borner  la?  Non,  il  doit  viser 
plus  haut.  II  doit  avoir  un  ideal  encore  plus  eleve 
devenir  patron  lui-meme. 

Les  exemples  que  je  vous  ai  cites  tout  a  l'heure 
vous  prouvent  qu'avec  du  travail,  de  la  perseveran- 
ce, on  peut  monter  haut  dans  l'echelle  commer- 
ciale  ou  industrielle.  Ouir  devenir  patron,  telle 
doit  etre  votre  ambition  ultime.  II  y  a  de  la  place 
pour  vous  tous.  Notre  race  notre  Province  atten- 
dent  davantage  de  vous. 

Rappelez-vous  cependant  que  le  courage,  n'es; 
pas  etranger  a  toutes  ces  qualites  de  l'homme  d'af 
faire,  et  par  exemple,  combien  faut-il  de  couragf 
pour  vivre  suivant  nos  convictions. 

Pour  etre  ce  que  Ton  est  et  ne  pas  pretendr. 
etre  ce  que  Ton  n'est  pas. 

Pour  dire  "non"  carrement  et  avec  fermet 
quand     les     personnes     de  votre  entourage  disen 

"oui'. 

Pour  vivre  honnetement  selon  nos  moyens  e 
non  d'une  facon  deshonnete  avec  le  bien  d'autru 

Pour  dire  la  verite  alors  qu'en  faisant  un  p< 
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t  mensonge  on  pourrait  obtenir  quelque  avantage 
pecial. 

Pour  refuser  de  s'abaisser  et  de  ployer  le  ge- 
oux  devant  les  riches,  meme  si  vous  etes  pauvre. 

Pour  chercher  dans  vos  ruines,  apres  un  de- 
astre,  les  elements  de  futurs  succes.  Pour  refu- 
er  de  suivre  les  mauvais  exemples  et  les  coiuumes 
eloyales  dans  le  commerce. 

Pour  rester  a  la  maison  et  travailler  a  vous 
erfectionner  alors  que  vos  camarades  passent  leur 
oiree  a  s'amuser. 

Pour  demeurer  dang  une  honnete  pauvrete 
uand  les  autres  s'enrichissent  par  des  methodes 
iscutables  dont  vous  pourriez  aisement  vous  ser- 
ir  vous-meme. 

Pour  s'abstenir  du  bavardage  quand  ceux  qui 
ous  entourent  y  trouvent  leurs  delices  et  pour 
irendre  parti  pour  un  absent  dont  on  parle  en  mal. 

Pour  ne  pas  se  courber  devant  un  prejuge  po- 
lulaire,  mais  rester  sur  ses  pieds  quand  d'autres 


s'aplatissent  et  font  la  cour  a  la  louange  et  au  pou- 
voir. 

Soyez  audacieux,  la  fortune  favorise  les  bra- 
ves. 

Messieurs,  vous  me  pardonnerez  bien,  si  j'ai 
abuse  quelque  peu  de  votre  bienveillante  atiention. 
II  y  a  tant  de  choses  a  dire  sur  le  voyageur  ideal 
que  je  me  suis  peut-etre  laisse  un  peu  emporte  par 
mon  sujet.  Je  vous  remercie  done  de  m'avoir  pre- 
te  l'oreille  aussi  attentive. 

En  terminant,  M.  Julien  a  propose  deux  reso- 
lutions dont  M.  le  president  a  pris  note  au  nom  du 
cercle: 

1°  Que  jamais  un  voyageur  ne  deprecie  ses 
confreres  ou  une  maison  d'affaires  quelconque. 

2°  Qu'il  serait  peut-etre  bon  de  faire  venir 
devant  le  Cercle  des  conferenciers  experts  sur  l'Art 
de  vendre. 


Vente  par  la  poste. 


II  y  a  toujours  de  ces  detaillants  qui  sont  prets 
L  railler  les  maisons  de  commandes  par  la  poste. 
Mutant  vaut  aboyer  apres  la  lune  ou  se  frapper  la 
ete  contre  un  mar  de  pierre.  Le  systeme  de  ven- 
e  par  la  poste  est  trop  profondement  ancre  pour 
itre  detrone  aujourd'hui  par  quoi  que  ce  soit.  II 
3St  devenu  un  facteur  reconnu  de  la  vie  comraer- 
^iale  du  pays.C'est  en  vain  que  le  peuple  a  detruit 
es  premieres  voies  de  chemin  de  fer  craignanl  que 
3ette  nouvelle  invention  tuerait  l'elevage  des  che- 
v-aux  et  les  transports  hippomobiles  de  meme  il  est 
Lout  aussi  vain  de  medire  des  maisons  vendant  par 
a  poste.  Le  monde  avait  atteint  la  periode  ou  Ton 
avait  besoin  du  chemin  de  fer.  il  est  venu  et  il  est 
venu  pour  demeurer.  Le  monde  avait  atteint  le 
temps  ou  la  maison  de  vente  par  la  poste  etait  exi- 
gee  par  la  situation,  elle  est  venue  et  elle  est  venue 
pour  rester.  Plus  tot  nous  comprendrons  ce  fait  et 
plus  tot  nous  agirons  en  consequence  mieux  cela 
vaudra  pour  nous  et  pour  notre  commerce. 

En  general  le  detaillant  pense  qu'il  ne  pent  pas 
se  lancer  dans  la  vente  par  la  poste  tout  comme  les 
grandes  maisons  de  vente  par  la  poste.  Mais  cela 
n'est  pas  necessaire.  II  pent  commencer  modest e- 
nient.  Tout  d'abord  il  doit  remarquer  qu'il  a  le 
stock.  La  vente  par  la  poste  n'est  qu'un  nouveau 
moyen  d'augmenter  sa  clientele.  Ses  frais  ne 
comprendront  que  ses  impressions,  le  coiit  de  ses 
liste,  et  1'envoi  de  ses  prospectus  et  de  ses  comman- 
des. S'il  a  un  commerce  digne  de  ce  nom,  il  y  aura 
bien  quelqu'un  chez  lui  qui  pourra  voir  a  cela  en 
tout  ou  en  partie  a  ses  moments  perdus.  II  est 
avere  que  e'est  une  jeune  fille,  qui  aujourd'hui  me- 
me est  loin  d'etre  une  vieille  femme  qui  s'occupait  de 
tons    les  ordres  par  la  poste  d'une  maison  qui  est 


aujourd'hui  run  des  etablissements  les  plus  impor- 
tants  de  ce  genre,  lorsque  cette  maison  commence 
ce  commerce.  Elle  recevait  la  correspondance, 
preparait   la   marchandise,   surveillait   l'expedition. 

Pour  la  reussite  de  cette  entreprise,  nous  con- 
seillons  a  celui  qui  s'y  consacre  de  limiter  son  terri- 
toire  aux  petites  villes  et  villages  des  districts  de 
campagne  dans  un  rayon  de  20  milles  de  sa  locality. 
Ses  prospectus  doivent  etre  faits  dans  le  genre  de 
ceux  des  grandes  maisons.  II  ne  pourra  pas  avoir 
des  impressions  en  couleur  du  moins  ce  ne  sera  pas 
m'-cessaire.  Mais  il  devra  avoir  des  cliches.  II  n'a 
lias  besoin  d'avoir  un  grand  nombre  de  lignes.  II 
peut  s'en  tenir  a  une  seule  ligne  reellement  bonne 
pour  hommes,  une  pour  dames,  une  pour  jeunes 
lilies,  une  pour  garcons,  une  pour  jeunes  gens  et 
une  pour  enfants.  II  sera  bon  d'avoir  quelque  cho- 
se d'assez  bon  pour  les  metttre  en  relief.  Cela  for- 
cera  les  gens  a  s'asseoir  pour  en  causer.  Lorsqu'il 
desirera  agrandir  son  cercle  d'affaires,  il  pourra  y 
ajouter  quelques  lignes  regulieres  qui  seront  plus 
profitables,  mais  il  doit  avoir  des  lignes  assez  bon- 
nes pour  que  les  gens  en  parlent.  C'est  ce  qui  at- 
tire les  commandes,  surtout  celles  par  la  poste. 
S'il  donne  un  nom  special  a  chacune  de  ces  lignes, 
cela  aidera  a  les  faire  connaitre.  Le  prospectus 
peut  avoir  la  forme  d'une  brochure  ou  d'un  carnet. 
Pour  les  six  lignes  mentionnees  plus  haut,  en  re- 
servant  une  page  pour  l'introduction,  et  la  couver- 
ture,  une  brochure  de  8  pages  peut  donner  de 
splendides  resultats. 

Reste  a  savoir  a  qui  envoyer  ce  prospectus. 
Autrement  dit  ou  va-t-on  se  procurer  une  liste  de 
noms?  II  y  a  plusieurs  moyens  de  1'obtenir.  Tout 
d'abord,    asseyez-vous  et  ecrivez  tous  les  noms  que 
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vous  connaissez  et  que  vous  croyez  susceptibles  de 
vous  pncourager.  Vous  pourrez  etre  surpris  et  de- 
sappoiiices  du  nombre  que  vous  pouvez  ecrire. 
Vous  pouvez  avoir  l'impression  que  vous  connais- 
sez presque  tout  le  monde  dans  votre  district,  mais 
lorsque  vous  en  venez  a  ecrire  leurs  noms  sur  le 
papier,  vous  serez  surpris  de  voir  combien  peu  il 
y  en  a  auxquels  vous  pouvez  penser. 

Prenez  ensuite  l'almanach  du  telephone  qui 
vous  donnera  un  bon  nombre  de  noms.  Puis  vient 
la  liste  des  taxes  que  vous  pouvez  obtenir  chez  vo- 
tre percepteur.  Vous  pouvez  egalement  vous  pro- 
curer d'autres  livres  qui  vous  donneront  un  bon 
nombre  de  noms.  Ceux  des  districts  ruraux  peu- 
vent  etre  obtenus  au  moyen  des  listes  de  telepho- 
ne rurales  et  aussi  les  listes  des  paroisses.  II  serait 
bon  d'etablir  ces  listes  avant  de  faire  vos  impressions 
car  cela  vous  donnera  une  idee  de  la  quantite  dont 
vous  aurez  besoin. 

Vous  devez  avoir  quelque  systeme  pour  tenir 
compte  de  vos  commandes,  de  votre  liste  d'envoi  et 
des  imprimes  expedies.  Vos  listes  peuvent  etre  te- 
nues  sur  un  index  en  carton  ou  dans  un  livre. 
Supposons  que  pour  commencer  vous  les  teniez 
dans  un  livre.  Vous  pouvez  les  classer  soit  dans 
l'ordre  des  villes,  soit  dans  celui  des  noms.  Regler 
quelques  colonnes  apres  les  noms;  la  premiere  doit 
etre  pour  la  date  de  l'envoi  de  la  circulaire,  la  sui- 
vante  pour  les  responses,  une  autre  pour  les  com- 
mandes. Un  simple  coup  d'oeil  sur  les  pages  du 
livre,  une  semaine  apres  l'envoi  du  premier  lot  de 
circulaires  vous  montrera  immediaternent  ou  vous 
en  etes  et  le  nombre  d'ordres  que  vous  avez  recus. 
II  est  bon  ensuite  d'avoir  une  bonne  lettre  de  rappel 
que  vous  enverrez  au  bout  d'une  semaine  a  ceux 
qui  n'auront  pas  repondu,  leur  rappelant  que  vous 
leur  avez  adresse  la  brochure,  que  vous  n'avez  pas 
entendu  parler  d'eux,  qu'ils  ont  probablement  per- 
du la  chose  de  vue  et  que  meme  s'ils  n'ont  pas  be- 
soin de  chaussures  pour  le  moment,  vous  seriez 
heureux  d'avoir  un  mot  d'eux  a  ce  sujet.  Si  cette 
lettre  reste  sans  reponse,accordez-leur  encore  deux 
semaines  et  envoyez  leur  une  nouvelle  lettre  attirant 
leur  attention  sur  le  fait  que  vous  n'avez  pas  enten- 
du parler  d'eux,  ajoutant  que,  comme  ils  peuvent 
avoir  perdu  la  chose  de  vue  et  egare  la  brochure, 
vous  leur  en  envoyez  une  autre  en  leur  faisant  par- 
ticulierement  ressortir  la  valeur  des  articles  que 
vous  offrez.  Vous  pouvez  avoir  une  colonne  apres 
les  noms  pour  les  lettres  de  rappel  indiquant  quand 
vous  les  avez  envoyees. 

II  ne  faut  surtout  pas  s'effrayer  de  ce  travail. 
II  est  tres  faisable  pour  celui  qui  a  l'energie  de  l'at- 
taquer  et  de  le  poursuivre.  Le  grand  point  en 
votre  faveur  est  que  vous  avez  les  marchandises 
Vous  connaissez  le  stock.  Ce  n'est  plus  la  meme 
chose  que  de  commencer  un  nouveau  commerce 
auquel  vous  ne  connaissez  rien.  Mettez-vous  done 
a  1'oeuvre  et  voyez  combien  d'ordres  par  la  poste 
vous  pouvez  enlever  a  la  grande  ville 


Les  principes  elementaires 
de  la  vente. 


Certains  commis  connaissent  la  marchandise,  mais 
ne  savent  pas  la  vendre.  D'autres  ne  connais- 
sent rien  du  tout  ni  d'une  facon  ni  de  I'autre. 


Ce  sont  les  principes  elementaires  de  la  vente 
qui  sont  la  base  fondamentale  du  succes  sur  la- 
quelle  repose  solidement  la  connaissance  de  la 
marchandise  et  de  son  emploi. 

Des  milliers  de  pretendus  vendeurs  et  des  mil- 
liers  de  commercants  eux-memes  dedaignent  ces 
principes  sous  le  fallacieux  pretexte  qu'ils  les  ont 
appris  par  leurs  longues  annees  d'experience,  on 
encore  qu'ils  sont  nes  vendeurs  et  qu'ils  connais- 
sen-  et  pratiquent  instinctivement  tous  les  secrets 
d'une  bonne  vente.  Ils  ignorent  totalement  que 
l'art  du  vendeur  ne  se  limite  pas  a  presenter  un  ar- 
ticle demande,  a  recevoir  l'argent  et  a  rendre  la 
monnaie.  II  existe  des  machines  capables  de  faire 
ces  operations  parfaitement  bien.  La  vente  qui 
cree  le  desir  pour  des  articles  dont  on  ne  soupcon- 
nait  pas  le  besoin  et  qui  permet  de  vendre  ces  arti- 
cles de  facon  a  satisfaire  le  client  et  a  se  l'attachei 
est  la  seule  vente  digne  de  ce  nom,  ou  digne  de 
1'ambition  de  celui  qui  entre  dans  les  affaires. 

Un  grand  -magasin  departemental  a  publie  der 
nierement  a  l'usage  de  ses  employes  un  petit  ma 
nuel  du  vendeur  dont  nous  extrayons  ci-dessom 
les  passages  les  plus  importants: 

Creer  une  premiere  impression  favorable  ei 
etant  empresse  a  approcher  le  client. 

Lorsque  le  client  arrive,  quitter  tout  travai 
que  vous  pouvez  faire  et  vous  presenter  immediate 
ment. 

Rencontrer  le  client  a  plus  que  moitie  che'mii 
sans  avoir  1'air  de  se  hater. 

Soyez  courtois.  Paraissez  interesse.  Souriez 
Faites  voir  que  vous  etes  heureux  de  voir  le  client 

Paraissez  energique.  Personne  n'aime  a  etr 
servi  par  un  commis  qui  eprouve  le  besoin  de  s'ap 
puyer  sur  les  rayons. 

Votre  tenue  doit  inspirer  confiance  dans  votr 
habilete.     Ayez  l'air  de  connaitre  votre  affaire 

Offrez  vos  services  immediaternent.  Une  le 
gere  inclination  du  corps  ou  un  petit  mouvemen 
mquisiteur  des  paupieres  peut  suffire.  Sinon  em 
ployez  une  forme  de  salutations  offrant  vos  serv 
ces  plutot  que  cherchant  a  vendre. 

Evitez  les  expressions  telles  que:  Quelqu 
chose?  ou:  Desirez-vous  etre  servi?  Vous  deve 
bien  penser  que  le  client  a  besoin  de  quelque  chos 
sans  quoi  il  ne  serait  pas  dans  votre  magasin. 

Appropriez  vos  remarques  premieres,  au  gem 
de  personne  que  vous  avez  en  face  de  vous.  Fa 
tes  et  dites  tout  d'abord  ce  que  vous  pensez  q 
plaira  le  mieux  au  client. 

Laisser  aller  vos  paroles  avec  sincerite.  Pa 
lez  comme  si  vous  pensiez  ce  que  vous  dites. 
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Soyez  vif  pour  montrer  les  articles  qui  sont 
deinandes.  Vous  devez  connaitre  votre  stock  as- 
sez  bien  pour  trouver  immediatement  n'importe 
quel  article  desire. 

Apportez  la  marchandise  au  client,  si  c'est  pos- 
sible, au  lieu  de  le  faire  deranger.  Le  client  aura 
alors  certainement  l'impression  que  vous  desirez 
lui  rendre  service. 

!■  i  i  ;i:lise  dans  la  main 

client,  ou  tout  au  moins  a  sa  portee.  Le  public 
aime  a  eviter  tout  effort  physique. 

Jugez  votre  client,  tachez  de  determiner  sa 
preference  comme  couleur,  comme  style  et  comme 
tyez  de  lui  montrer  tout  d'abord  ce 
qui  doit  convenir  le  mieux,  les  articles  que  le  client 
regarde  ou  examine  peuvent  vous  donner  une  idee 
de  ce  qui  l'interesse.     Sa  toilette  indique  ses  gouts. 

Presentez  votre  marchandise  de  facon  a  en 
faire  ressortir  la  valeur,  et  ne  la  jetez  pas  sur  le 
comptoir  comme  si  elle  ne  vous  paraissait  pas  desi- 
rable. 

Voyez  qu'il  ne  reste  rien  sur  le  comptoir  qui 
puisse  nuire  a  la  presentation  de  l'article  que  vous 
montrez. 

Comme  la  premiere  vue  d'une  marchandise 
pent  creer  une  impression  favorable,  montrez-la 
de  la  facon  qui  peut  interesser  le  mieux  le  client. 
Si  c'est  une  cravate,  elle  parait  "mieux  lorsque  le 
■  it  de  la  bonnetej  ie  elle  88  pre- 
sente  mieux  lorsqu'elle  est  etallee  sur  la  main,  les 
tissus  pour  robes  paraissent  beaucou])  mieux  lors- 
qu'ils  sont  drapes.  Demontrez  des  le  debut  que  ces 
articles  possedent  toutes  les  qualites  que  le  client 
peut  exiger. 

Un  chapeau  paraitra  mieux  sur  la  tete  d'une 
ins.  Si  une  dame  demande 
un  costume   taille  "s-lui  essayer  la  jaquette 

pour  voir  si  la  taille  est  exacte.  Pour  cet  essai 
choisissez  quelque  chose  qui  a  votre  id6e  doit  saMs- 
faire  la  cliente. 

Ne  demandez  jamais:  "Quel  prix  voulez-vous 
•mettre"?  II  se  peut  que  la  cliente  ne  le  sache  pas. 
En  tout  cas,  si  elle  fixe  un  prix  qu'elle  ne  veut  pas 
depasser,  vous  aurez  ensuite  beaucoup  de  difficulte 
a  lui  vendre  quelque  chose  de  plus  cher. 

Commencez  a  montrer  la  marchandise  auc-si 
promptement  que  possible.  Ne  faites  pas  trop  de 
questions,  autrement  la  cliente  se  figurera  que  vous 
voulez  Eviter  tout  effort  inutile  et  que  vous  ue  te- 
nez  pas  a  montrer  la  marchandise. 

La  premiere  chose  que  vous  devez  dire  a  pro- 
pos  de  la  marchandise  c'est  la  raison  pour  laquelle 
cette  marchandise  doit  convenir  au  client  que  vous 
etes    en    train    de  servir.     Si  c'est  la  question  du 

q;u  ec-l  In  plus  importante  pour  reussir  la  ven- 
te,  traitez-la  des  le  d£but.  Sinon  creez  un  desir 
pour  l'article  et  le  prix  semblera  souvent  bas  com- 
parativement  aux  avantages  procures  par  l'achat. 

Adaptez  votre  conversation  aux  paroles  et  aux 


actes  de  la  cliente.  Si  elle  regarde  ailleurs  pen- 
dan:  que  vous  parlez,  si  eUe  repousse  la  marchandi- 
se loin  d'elle  et  en  examine  d'autres,  vous  pouvez 
etre  certain  qu'elle  ne  s'interesse  pas  a  ce  que  vous 
dites.  Dans  ce  cas  vous  devez  immediatement  l'at- 
taquer  sur  un  autre  point.  Si  vous  parliez  du  style. 
passez  au  prix,  a  la  duree  ou  a  toute  autre  qualite 
de  la  marchandise,  si  elle  vous  fait  des  questions 
ou  qu'elle  acquiesce  a  vcs  declarations,  vou 
vez  voir  que  vous  etes  sur  le  bon  chemin. 

Soyez  positif  dans  tout  ce  que  vous  avancez 
au  sujet  de  la  •marchandise.  Ne  dites  pas:  "Je 
pense  ou  je  crois".  Vous  devez  tout  savoir  con- 
cernant  les  lignes  que  vous  vendez:  d'ou  les  arti- 
cles viennent,  comment  iis  sont  faits.  avec  quoi  ils 
sont  faits,  comment  ils  supportent  la  comparaison 
avec  des  articles  similaires,  et  le  service  qu'on  peut 
en  attendre.  Rien  n'inspirera  plus  confiance  que 
de  voir  que  vous  connaissez  votre  marchandise. 

Une  etude  de  la  marchandise  elle-meme,  des 
questions  posees  au  fabricant.  des  conversations 
avec  votre  acheteur  et  l'etude  soigneuse  et  regu- 
liere  des  journaux  specialises  sur  ce  sujet  vous 
fourniront  les  renseignements  necessaires  pour 
vous  permettre  de  dire  pourquoi  la  marchandise 
doit  repondre  aux  besoins  de  votre  cliente  et  pour 
vous  mettre  a  meme  de  refuter  toutes  les  objections 
que  peut  faire  la  cliente. 

Pensez  ce  que  vous  dites  et  parlez  comme  si 
vous  croyiez  ce  que  vous  dites.  Faites  des  decla- 
rations comme  si  c'etaient  des  faits  connus.  Fai- 
tes admettre  a  la  cliente  que  ce  que  vous  dites  est 
vrai  et  elle  n'aura  aucune  raison  de  refuser  d'ache- 
ter. 

Montrez  assez  de  marchandise  pour  prouver 
que  vous  etes  dispose  a  travailler  dur  pour  plaire  a 
votre  cliente,  mais  eliminez  aussi  rapidement  que 
possible  les  articles  qui  ne  sont  pas  d'un  interet  par- 
ticulier  pour  eviter  la  confusion  et  pour  vous  aider 
a  obtenir  une  decision. 

Faites  attention  au  contraste  des  couleurs 
lorsque  vous  presentez  la  marchandise.  Si  vous 
etes  appeles  a  montrer  deux  couleurs  qui  se  cho- 
quent,  ayez  soin  de  placer  entre  elle  un  morceau  de 
gris,  de  noir  ou  de  blanc. 

La  comparaison  directe  avec  d'autres  mar- 
chandises  peut  parfois  convaincre  la  cliente  que 
l'article  que  vous  cherchez  a  lui  vendre  est  le  plus 
desirable. 

Si  l'article  est  recommande  pour  sa  duree. 
parlez  d'acheteurs  precedents  qui  ont  ete  satisfaits 
sur  ce  point. 

Une  demonstration  pratique  des  merites  de 
l'article  aide  beaucoup  a  la  vente.  En  etirant  un 
tissu  elastique  vous  prouvez  sa  resistance,  en  pas- 
sant un  fer  £lectrique  chaud  sur  un  tissu  froisse 
vous  montrez  ses  avantages  mieux  que  par  des  pa- 
roles, en  lancant  un  peu  de  parfum  avec  un  vapori- 
sateur  vous  donnez  a  la  cliente  une  meilleure  idee 
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de  son  odeur  que  ne  pourrait  le  faire  aucune  des- 
cription. 

En  faisant  ressortir  directement  un  point  par- 
ticulier  de  superiority  vous  en  decouvrez  l'existence 
a  la  cliente. 

Tachez  tout  d'abord  de  presenter  la  qualite  que 
la  cliente  desire  acheter.  II  est  beaucoup  plus  facile 
a  la  cliente  de  dire:  "Montrez-moi  quelque  chose 
de  mieux"  que  d'admettre  qu'elle  ne  peut  pas  ou  ne 
veut  pas  payer  le  prix  demande. 

Repondez  avec  tact  aux  objections  en  ayant 
l'air  d'y  acc6der.  Si  la  cliente  trouve  l'article  trop 
cher,  vous  devez  repondre:  "Cela  peut  sembler  ain- 
si,  mais..."  et  vous  ajoutez  quelques  arguments 
de  vente.  Rien  n'est  trop  cher.  II  y  a  differentes 
qualites  de  marchandises  et  les  unes  sont  meilleu- 
res  que  les  autres  pour  des  raisons  qu'un  bon  ven- 
deur  doit  connaitre. 

Allez  au-devant  des  objections.  II  est  infini- 
ment  mieux  de  dire  d'une  couleur  qu'elle  est  bon 
teint  que  d'attendre  que  la  cliente  dise:  J'ai  peur 
que  cela  ne  se  fane. 

Concluez  la  vente  aussi  rapidement  que  possi- 
ble. Au  moment  opportun  vous  voyez  que  la  cliente 
est  bien  disposee  en  faveur  de  la  marchandise,  lors- 
que  toutes  les  objections  ont  ete  refutees,  montrez 
quelque  avantage  qu'il  y  a  a  un  achat  inrmediat. 


LA    FACON    DE    CALCULER    LA    MARGE    DE 
PROFITS 


:o:- 


LES  PECANS  SERONT  D'UN  PRIX  TRES  ELEVE 


II  n'y  en  aura  pas  pour  le  commerce  de  Noel. 
Les  amandes  nouvelles  de  Tarragone  arrivent  sur 
le  marche.  Les  marchands  les  cotent  de  31  a  33 
cents  la  livre.  Les  arrivages  se  font  regulierement 
a  present  que  la  greve  de  New-York  est  terminee. 
Les  noix  de  France  de  la  recolte  de  l'an  dernier 
sont  de  tres  belle  qualite  et  se  vendent  a  40  cents 
la  livre.  Les  noisettes  de  Grenoble  de  la  recolte  de 
cette  annee  ne  seront  pas  en  temps  ici  pour  le  com- 
merce des  fetes.  Les  avelines  devraient  etre  abon- 
dantes,  disent  les  'marchands,  et  se  venclre  a  peu 
pres  sur  la  meme  base  que  les  amandes.  II  n'y  aura 
guere  de  pecans  ecales  pour  le  commerce  de  Noel, 
car  les  livraisons  ne  sont  pas  annoncees  avant  le 
commencement  de  la  nouvelle  annee.  Les  prix  des 
pecans  sont  extremement  elev£s  etant  cotes  a  St- 
Louis  a  un  dollar  la  livre. 

Les  nouvelles  noix  ecalees  sont  arrivees  au 
port  de  Montreal  et  devraient  etre  sur  la  marche  a 
breve  echeance.  Elles  se  vendront  au  commerce  a 
60  cents  la  livre.  Les  noix  ecalees  francaises  sont 
tres  rares  et  les  prix  en  sont  presque  prohibitifs. 
Les  noix  de  Mandchourie  rempliront  la  demande 
pour  les  noix  ecallees.  Elles  sont  cotees  au  com- 
merce de  80  a  82  cents. 

Le  marche  pour  la  noix  de  coco  est  tres  ferme; 
la  sorte  non  sucree  se  vendant  a  40  cents  la  livre 
et  la  sorte  sucree  a  45  cents. 


"Soustrayez  de  l'unite  100  qui  represente  le 
cout,  le  pourcentage  voulu;  si  done  25  pour  cent  de 
profits  sont  desires,  soustrayez  25  de  100,  ce  qui 
donne  75  Employant  75  conrme  diviseur;  divise  le 
cout,  que  nous  supposerons  etre  $1.50  par  75;  en 
portant  le  resultat  en  deux  decimales  cela  donnera 
$2.00,  ce  qui  sera  le  prix  de  vente.  On  remarquera 
que  la  difference  entre  le  cout  de  $1.50  et  les  $2.00 
ainsi  obtenus,  est  de  50  cents,  soit  25  pour  100  du 
prix  de  vente". 


Vient  de  parattre 
L'ALMANACH     ROLLAND,     AGRICOLE, 
COMMERCIAL 
et  des  Families  . 
54e  Annee 
Publie    par    La    Compagnie  J.-B.  Rolland  &    Pils, 
Montreal. 
La     nouvelle  edition  de   cet  Almanach  ne  le 
cede  en  rien  sur  ses  devancieres,  car  on  y  trouve 
avec    tous  ses  nombreux  renseignements  d'usages, 
un  choix  judicieux  de  conseils  pratiques,  anecdo- 
tes,    oeuvres     inedites  de  nos  meilleurs  auteurs: 
"Deux     ancetres  du  Kaiser",  par  A.-D.   DeCelles; 
"En  Vacances",  par  Rodolphe  Girard;  "La  culotte 
de     Gedeon",     par     A.  Bourgeois;  "Choisissez  -ma 
niece",  par  Marie-Claire  Daveluy,  etc. 

Cet  Almanach  deja  si  populaire  restera  encore 
au  rang  des  plus  precieuses  publications  de  ce 
genre. 

Prix  15  cts,  franco  par  la  malle  20  cts. 


L'HUILE  DE  KAURI 

On  commence  a  exploiter  en  grand,  dans  la 
Nouvelle-Zelande,  1'huile  de  kauri.  Avant  la  guerre, 
elle  se  vendait  2  sh.  i/2  par  gallon;  aujourd'hui  on 
la  vend  10  shillings.  On  en  extrait  par  raffinage 
divers  produits:  d'abord  (15%)  d'une  essence  pour 
moteurs;  puis  (meme  proportion)  une  huile  dissol- 
vante  employee  dans  le  traitement  du  caoutchouc; 
puis  30  %  d'huile  pour  peinture  et  autant  d'huile 
pour  vernis. 

Un  acre  plante  de  kauris,  donne  par  an  200,000 
galons,  qui,  a  2  sh.  i/2  seulement,  valent  25,000 
livres  sterling.  Les  frais  de  production,  pour  1'huile 
embarquee,  ne  depassent  par  un  demi-chilling  par 
gallon.  L'Etat  neo-zelandais  possede  100,000  acres 
de  kauris  exploitables. 


CANTON,  CHINE,  ABANDONNE  LE  COMMERCE 
DU  THE 


Plus  de  la  moitie  des  marchands  de  the  du 
district  de  Canton,  en  Chine,  ont  abandonne  les 
affaires  en  1918,  a  cause  du  cout  eleve  de  la  produc- 
tion. II  s'y  trouve  actuellement  environ  cinquante 
firmes  engagees  dans  le  commerce  du  the. 
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Dans    le    Domaine    du    Tabac 


Renseignements  d'actualite  sur  le  traitenent  du  Tabac 


par  F.  CHARLAN,  Service  federal  du  Tabac 
Dessiccation  du  tabac 


La  recolte  de  tabac  dans  la  province  de  Que- 
bec parait  etre  une  des  meilleures  qui  aient  ete  re- 
^oltees  depuis  longtemps.  Pendant  la  majeure  par- 
tie  de  la  saison  un  grand  nombre  de  plantations 
souffrirent  des  conditions  de  temperature,  et  sur- 
out  de  la  secheresse,  on  pouvait  craindre  que  le  de- 
/eloppement  des  tabacs  soit  tout  a  fait  insuffisant. 
ependant  les  pluies  du  mois  d'aout  ont  favorise 
an  nouveau  depart  de  la  vegetation  et  Ton  a  pu  voir 
oeaucoup  de  belles  recoltes,  tanl  dans  le  groupe 
lord  du  St-Laurent  que  dans  le  groupe  de  l'Yamas- 
ta. 

La  dessiccation  a  debute  pendanl  une  periode 
)luvieuse  plutot  defavorable. 

Les  planteurs  de  tabac  doivent  veiller  speciale- 
nent  quand  les  periodes  de  temps  humide  se  pro- 
ongent  a  tenir  constamment  en  mouvement  l'at- 
nosphere  des  sechoirs,  afin  d'eviter  la  formation  de 
)Oches  d'air  confine,  particulierement  favorables  au 
leveloppement  des  moisissures. 

On  peut  indiquer  pour  la  dessiccation  les  regies 
?enerales  suivantes: 

Rentrer  les  tabacs  au  sechoir  apres  un  leger 
'anage  sur  la  plantaison.  Ce  fanage  peut  s'ef fee- 
der soit  en  petits  tas  laisses  sur  le  terrain,  soit,  ce 
jui  est  preferable,  sur  des  etendages.  Les  lattes 
lortant  les  plantes  doivent  etre  espacees  au  moins 
le  G  ponces,  de  centre  en  centre.  Si  Ton  dispose  de 
I'espace  necessaire  il  vaut  mieux  laisser  7  pouces 
nitre  les  lattes  de  Comstock  Spanish  port  ant  dia- 
mine 7  plantes.  Au  debut  la  dessiccation  doit  etre 
ente  afin  de  permettre  le  jaunissage  des  tabacs  dans 
e  sechoir.  A  cet  effet  on  ouvre  tres  peu  les  ou- 
^ertures  laterales,  se  contentant  de  laisser  ouverts 
es  ventilateurs  du  toit.  On  peut  laisser  le  sechoir 
lans  cet  etat  de  1  a  3  jours  suivant  la  temperature 
jxterieure.  S'il  fait  cliaud  le  jaunissage  peut  s'ef- 
t'ectuer  dans  1  ou  2  jours  et,  dans  ce  cas,  il  est  menie 
^referable  d'ouvrir  les  ventilateurs  horizontaux  si- 
:ues  tout  a  fait  a  la  base  du  sechoir.  Si  le  temps 
sst  plutot  froid  le  jaunissage  exigera  un  temps  un 
leu  plus  long  pouvant  atteindre  une  semaine.  On 
loit  surveiller  l'odeur  du  sechoir  en  menie  temps 
lue  la  couleur  des  feuilles  et  ouvrir  les  ventilateurs 
les  que  l'odeur  commence  a  etre  tant  soit  peu  forte. 
Apres  que  le  jaunissage  des  feuilles  a  commence, 
hi  augmente  la  ventilation  dans  toutes  les  parties  du 
>echoir.     Etant  donne  le  peu  de  temps  dont  on  dis- 


pose dans  la  province  de  Quebec  pour  secher  la  re- 
colte il  vaut  mieux  effectuer  la  dessiccation  le  plus 
rapidement  possible.  On  peut  se  guider  sur  l'etat 
de  souplesse  des  feuilles:  Par  un  tres  beau  temps 
la  ventilation  doit  etre  reglee  de  telle  sorte  que  les 
parties  des  feuilles  deja  brunes  ne  soient  pas  cas- 
santes.  Elles  servent  en  quelque  sorte  de  barome- 
t  re.  Si  elles  sont  cassantes  on  doit  diminuer  la  ven- 
tilation sauf  au  sonimet.  Si  elles  sont  trop  humides 
et  qu'il  fasse  beau  on  doit  augmenter  la  ventilation. 

Quand  la  dessiccation  est  a  peu  pres  terminee, 
e'est-a-dire  que  la  plus  grande  partie  de  la  feuille 
a  acquis  la  couleur  brune  recherchee,  on  peut  redui- 
re  1'humidite  par  l'emploi  de  rechauds  alimentes  au 
charbon  de  bois.  Dans  ce  cas  on  degage  une  partie 
du  sechoir  assez  grande  pour  eviter  tout  danger 
d'incendie,  au  voisinage  d'un  ventilateur,  afin  de 
faire  passer  l'air  admis  dans  le  sechoir  dans  la  zone 
cliauffee  par  le  rechaud,  et  de  dessecher  l'atmos- 
ph6re.  L'emploi  de  rechauds  n'a  pas  pour  objet 
d'rhver  la  temperature  du  sechoir,  tout  au  moins 
sensiblement,  son  objet  principal  est  de  diminuer 
riiumidite  de  Fatmosphere  vers  la  fin  de  la  dessicca- 
tion. en  cas  de  periode  de  pluies  prolongees. 

Au  debut  de  la  dessiccation.  en  cas  de  pluies 
prolongees,  on  pent  tant  que  la  couleur  brune  ne 
s'est  pas  developpee  sur  les  feuilles,  se  defendre  as- 
sez bien  en  ouvrant  tout  grands  les  ventilateurs  et 
les  portes.  Plus  tard  quand  la  dessiccation  est  avan- 
cee  et  que  les  feuilles  ont  pris  la  couleur  brune,  on 
peut,  si  les  tabacs  contenus  dans  le  sechoir  sont  en 
bon  ordre,  se  defendre  pendant  un  jour  ou  deux,  par- 
fois  menie  un  peu  plus  longtemps,  contre  une  perio- 
de de  pluies,  en  fermant  tous  les  ventilateurs. 

Pour  cela  il  faut  cependant  que  les  tabacs 
soient  plutot  sur  le  sec  et  il  est  rare,  si  le  mauvais 
temps  se  prolonge,  quelque  etanches  que  soient  les 
sechoirs,  qu'on  puisse  eviter  l'envahissement  de  1'hu- 
midite. Dans  ce  cas  le  seul  moyen  ef  ficace  est  l'em- 
ploi des  rechauds  au  charbon  de  bois. 
Fermentation 

Quand  les  tabacs  ne  doivent  pas  etre  places  de 
bonne  heure  sur  le  marche,  il  est  preferable  de  les 
faire  fermenter. 

Aussitot  apres  le  manocage,  ils  sont  empiles  en 
bancs  de  cinq  a  six  pieds.  On  place  un  thermonie- 
tre  au  centre  de  la  pile  afin  d'en  controler  la  tem- 
perature. Celle-ci  s'eleve  plus  ou  moins  rapidement, 
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et  plus  ou  nioins  haut,  selon  l'etat  d'humidite  des 
prodults,  le  volume  et  la  hauteur  des  piles,  et  la 
temperature  de  la  salle  ou  les  tabacs  sont  masses. 
On  ne  doit  pas  la  laisser  monter  au  dela  de  120  a 
125  degres  Fahrenheit.  A  ce  moment  la  pile  sera 
demontee  et  reconstruite  a  cote,  en  prenant  soin 
de  placer  a  la  partie  centrale  de  la  nouvelle  pile  les 
tabacs  qui  se  trouvaient  a  la  partie  basse  et  a  la  par- 
tie  superieure  de  la  premiere.  On  obtient  ainsi  une 
fermentation  egale  de  toutes  les  parties  de  la  masse. 

La  pile  primitive  doit  etre  demontee  non  seule- 
lement  quand  la  temperature  a  une  tendance  a  de- 
passer  le  maximum  au  dela  duquel  des  avaries  sont 
a  craindre,  mais  encore  quand  la  fermentation  di- 
minue  et  que  la  masse  des  tabacs  a  une  tendance 
a  se  refroidir. 

La  temperature  s'eleve  de  nouveau  dans  la 
deuxieme  pile,  mais  moins  rapidement  et  moins 
haut  que  lors  de  la  premiere  fermentation.  On  lais- 
se  cette  pile  refroidir  jusqu'a  ce  que  les  tabacs  soient 
a  peu  pres  a  la  temperature  de  la  salle  ou  la  masse 
est  construite  et  Ton  peut  alors  les  emballer. 

On  peut  quand  on  dispose  d'une  quantite  de  ta- 
bac  plus  considerable,  construire  des  masses  plus 
larges  que  la  somme  des  longueurs  de  deux  mano- 
ques  imbriquees;  la  fermentation  est  alors  plus  re- 
guliere  et  plus  facile  car  il  y  a  moins  de  perte  de  cha- 
leur.  Mais  la  construction  et  la  conduite  de  pareil- 
les  masses  exigent  une  certaine  pratique,  des  con- 
ditions d'installations  particulieres,  et  elle  doit  etre 
surveillee  par  des  ouvriers  experimentes. 

On  peut  aussi  emballer  les  tabacs  en  caisses 
dans  lesquelles  la  fermentation  s'effectue  au  cours 
de  l'ete  suivant,  ou  quand  elles  sont  placees  dans  des 
salles  a  temperature  convenable. 

La  partie  des  manoques  qui  porte  le  lien  est  tou- 
jours  a  l'exterieur  et  les  caisses,  dont  la  longueur 
varie  avec  la  dimension  des  produits,  sont  pressees 
de  mar?  re  a  donner  des  poids  nets  de  275  a  300  li- 
vres  i  •  caisse.  On  laisse  a  chaque  extremite  un 
espace  n  lde  ou  se  degagent  les  produits  volatils  de 
la  fermentation,  et  les  parties  correspondantes  des 
caisses  son  assemblies  de  maniere  a  laisser  a  l'air 
un  libre  passage.  Ann  d'eviter  le  remphssage  com- 
plet  des  caisses  au  moment  de  l'emballage  et  surtout 
de  la  pression,  on  dispose  aux  extremites  de  ces  der- 
nieres,  avant  de  les  remplir,  des  planches  de  iy2  a 
2  pouces  d'epaisseur,  que  Ton  retire  apres  avoir  don- 
ne  la  pression. 

II  arrive  parfois  que,  dans  la  fermentation  en 
caisses,  les  tabacs  ne  fermentent  pas  egalement  a 
la  partie  centrale  et  a  la  partie  exterieure.  L'in- 
convenient  principal  est  que  Ton  ne  peut  pas  surveil- 
ler  la  marche  de  l'operation  et,  de  1'ouverture  des 
caisses,  on  constate  parfois  qu'une  partie  des  tabacs 
a  trop  fermente  et  a  ete  avariee,  tandis  qu'une  autre 
n'a  subi  qu'une  modification  insufflsante. 

La  fermentation  peut  aussi  se  faire  dans  de  sim- 


ples balles.  Celles-ci  seront  empilees  sur  une  hau- 
teur de  trois  ou  quatre  rangs,  et  deplacees  de  temps 
en  temps  pour  remettre  a  la  partie  centrale  les  bal- 
les qui  se  trouvent  a  la  partie  superieure.  Ce  pro- 
cede  est,  de  beaucoup  le  nioins  recommandable. 

Avant  de  mettre  les  tabacs  en  balles  ou  en  cais- 
ses on  doit  s'assurer  que,  quoique  souples  ils  sont 
parfaitement  sees  et  que  les  cotes  soient  complete- 
ment  reduites.  Ne  pas  prendre  cette  precaution  se- 
rait  s'exposer  a  des  avaries  a  peu  pres  certaines. 

Depente  —  Mise  en  bancs. 

On  s'assurera  que  la  dessiccation  est  terminee 
en  examinant  soigneusement  la  grosse  cote  des 
feuilles,  ou  nervure  mediane. 

Les  produits  sont  en  etat  d'etre  dependus  quand 
le  limbe  de  la  feuille  a  pris  sa  couleur  normale  brun 
plus  ou  nioins  clair,  et  que  les  cotes  sont  ridees  sur 
toute  la  longueur;  eventr^es,  ces  dernieres  doivent 
sembler  formees  d'un  amas  de  fibres  independantes, 
(en  effet  il  ne  doit  plus  subsister  que  le  tissu  li- 
gneux).  On  peut  encore  presser  la  cote  pres  de  son 
extremite  inferieure  et  s'assurer  qu'il  n'en  sort  pas 
de  matiere  humide;  il  ne  faut  pas  cor+ondre  avec 
l'eau  le  produit  visqueux  qui  est  parfois  ramene  a  la 
surface  quand  on  emploie  ce  procede  de  verification. 

Le  tabac  bon  a  dependre  doit  etre  souple  sans 
etre  humide  et  garder  assez  d'elasticite  pour  repren- 
dre  sa  forme  initiale  apre  savoir  ete  presse  dans  la 
main. 

Le  temps  convenable  pour  la  depente  est  un 
temps  ni  trop  sec  ni  trop  humide. 

Par  un  temps  trop  sec  les  produits  perdraieni 
leur  souplesse  et  seraient  dans  de  mauvaises  condi 
tions  pour  les  manipulations  ulterieures;  par  ur 
temps  trop  humide  ils  pourraient  absorber  urn 
quantite  d'eau  exageree  qui  nuirait  a  leur  bomv 
conservation.  Ce  que  Ton  designe  communemen 
sous  le  nom  de  temps  doux  est  le  temps  le  plus  con 
venable. 

Les  tabacs  dont  la  dessiccation  est  terminee  nj 
doivent  pas  rester  plus  longtemps  dans  les  sechoin 
ils  ne  peuvent  desormais  que  s'y  abimer,  se  teni 
sous  l'effet  des  variations  hygrometriques,  perdr 
leur  solidite,  et  parfois  meme  moisir  au  contact  d<j 
tiges. 

Aussitot  sees,  les  tabacs  seront  ecotonnes  ( 
effeuilles,  et  Ton  en  fera  de  petits  tas  bancs  dans  le! 
quels  ils  se  maintiendront  souples  jusqu'au  momej 
du  tirage  et  du  manocage. 

Ces  bancs  doivent  etre  de  faible  hauteur,  1 
feuilles  sont  disposees  sur  deux  rangs,  la  pointe; 
1'interieur.  On  les  visitera  souvent  afin  de  s'assuiv' 
qu'il  ne  s'y  produit  pas  d'elevation  de  temperatu: 
auquel  cas  ils  seraient  demontes  et  reconstruits  s 
un  emplacement  voisin.  Les  bancs  ainsi  formes 
ront  recouverts  de  linge,  pour  eviter  que  les  pi 
duits  perdent  leur  souplesse,  mais  on  ne  les  cue 
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gera  pas,  afin  qu'il  ne  se  produise  pas  de  fermenta- 
tion. Lorsque  les  tabacs  sont  dependus  dans  des 
conditions  d'humidite  convenables,  le  sejour  en 
bancs  ameliore  leur  couleur,  celle-ci  s'egalise  et  les 
marbrnres  legeres  disparaissent. 

Manocage. 

Le  manocage,  ou  mise  en  mains,  consiste  en  la 
reunion  d'un  certain  nombre  de  feuilles,  —  de  15  a 
50  —  liees  pres  de  l'extremite  la  plus  grosse  de  la 
cote  au  moyen  d'une  autre  feuille  legerement  enrou- 
lee  et  dont  la  pointe  se  perd  a  l'interieur  de  la  main 
ou  manoque. 

Le  manocage  doit  etre  precede  d'un  tirage  des 
produits,  afin  que  le  planteur  soit  en  mesure  d'em- 
baller  dans  les  memes  balles  ou  caisses,  des  tabacs 
de  la  meme  qualite.  Les  points  principalis:  sur  les- 
quels  doit  porter  le  tirage  sont:  la  longueur  des  feuil- 
les, leur  epaisseur  et  leur  elasticity,  leur  couleur,  etc., 
les  feuilles  brisees  ne  doivent  jamais  etre  melangees 
avec  les  feuilles  en  bon  etat. 

Le  tirage  est  un  travail  assez  delicat  et  qui,  de- 
tnande  quelques  pratiques;  on  s'y  forme  cependant 
rapidement  et  une  recolte  mieux  presentee  gagne 
toujours  en  valeur. 

Apres  la  mise  en  manoques  les  tabacs  doivent 
etre  remis  en  bancs.  Ces  derniers  comprennent 
deux  rangees  de  manoques  dont  les  pointes  sont 
placees  a  l'interieur,  chevauchant  leg  'ement.  On 
les  monte  jusqu'a  une  hauteur  de  trois  pu.ls  au  plus, 
en  les  chargeant  legerement,  apres  les  avoir  entou- 
res  de  Huge  destine  a  les  mettre  a  l'abri  de  la  dessic- 
cation.  Les  produits  doivent  etre  visites  plus  fre- 
quemment  que  lors  de  la  mise  en  bancs  avant  le  ma- 
nocage, car  les  tabacs  manoques  se  tassent  plus  fa- 
cilement  et  ont  une  rendance  a  fermenter  beaucoup 
plus  grande. 

On  pent  cependant  conserver  les  bancs  de  ma- 
noques pendant  un  temps  assez  long,  surtout  si  la 
temperature  n'est  pas  tres  elevee.  II  faut  eviter 
toutefois  que  les  bancs  gelent,  et  on  doit  les  instal- 
ler dans  des  locaux  ou  cet  accident  ne  soit  pas  a 
craindre. 

II  faut  se  mefier  des  locaux  froids  et  humides, 
dans  lesquels  les  tabacs  moisissent  parfois  avant  de 
montrer  la  moindre  tendance  a  fermenter.  Quand 
on  conserve  des  tabacs  dans  un  local  froid,  ce  local 
doit  etre  en  meme  temps  sec.  Au-dessus  d'une  cer- 
taine  temperature  voisine  de  la  gelee  les  tabacs  ne 
se  dessechent  que  tres  lentement.  On  les  retire  un 
peu  raides  des  bancs  provisoires  et  ils  s'assouplis- 
sent  rapidement  quand  on  les  transporte  de  nou- 
veau  dans  des  salles  plus  chaudes  et  legerement  hu- 
mides. 

Les  tabacs  sont  emballes  au  moment  d'etre  mis 
sur  le  marche,  les  manoques  legerement  imbriqu^s, 
de  maniere  que  les  pointes  soient  toujours  a  l'inte- 


rieur Les  ballet;  sont  legerement  pressees,  jus- 
qu'a ce  qu'elles  aient  une  ccnsistance  suffisante 
pour  resister  aux  manutentions  et  aux  transports. 
Elles  sont  entourtes  de  toiles  ou  de  papiers  epais, 
et  liees  avec  des  sangles  ou  des  liens  assez  larges 
pour  ne  pas  entamer  les  produits. 

F.  Charlan. 


SUPERFICIE  EN  TABAC 


Une  premiere  tentative  a  ete  faite,  cette  annee. 
pour  recueillir  des  statistiques  relatives  a  la  culture 
du  tabac  dans  la  province,  vu  l'expansion  que  prend 
la  culture  de  cette  plante  industrielle  a  cause  de 
l'augmentation  de  son  prix  de  vente.  La  superficie 
plantee  en  tabac,  au  mois  de  juin  dernier,  est  de  22.- 
360  acres  contre  12.2.">7  ;>  1910.     Ces  12.2.~>7 

acres  plantes  en  tabac  avaient  donne  une  recolte  de 
10,095,901  lbs,  ce  qui  ''toil  une  moyenne  de  823  lbs 
par  acre.  En  supposan  que  la  recolte  de  cette  an- 
nee donne  un  au.  si  bon  rendement  elle  serait  de 
18,402,286  lbs.  L'on  peut  se  faire  une  id6e  de  la  va- 
leur de  cette  recolte  attendu  que  le  prix  de  vente  ne 
sera  probablement  pas  inferieur,  en  moyenne  a  50 
la  lb,  ce  qui  representerait  une  somme  de  plus  de 
$9,000,000  pour  la  production  de  la  plante  a  Nicot. 


CARCAISON    DE   CIGARETTES 


Le  steamer  Novgorod,  un  transport  du  gouver- 
nement  fraiuais  qui  eiait  detenu  ici  par  le  ministre 
de  la  marine  est  parti  recemment  pour  Ealmouth, 
Angleterre.  II  emportait  une  grosse  cargaison  de 
farine,  ainsi  qu'une  forte  quantity  de  cigarettes  as- 
surers pour  $150,000.  II  y  a  rarete  de  cigarettes  en 
France  et  ce  pays  semble  compter  sur  le  Canada 
pour  s'en  approvisionner. 


TRAVAILLEURS  EN  TABAC: 


L'union  des  travailleurs  des  manufactures  de 
tabac,  a  sa  derniere  assemblee,  a  procede  a  l'elec- 
tion  de  plusieurs  officiers,  ainsi:  M.  Alfred  Marti- 
neau  a  ete  elu  2eme  vice-president,  par  acclamation; 
M.  Cyrille  Souliere  et  Mme  Lefebvre  furent  elus 
syndics;  MM.  Dalmovich  et  de  Champlain,  auditeurs, 
et  MM.  Martineau,  Souhere  et  de  Champlain,  dele- 
gues  au  conseil  des  metiers  et  du  travail. 

Les  resolutions  suivantes  furent  adoptees: 
Qu'afin  d'activer  l'assistance  des  membres  aux  as- 
semblies, un  tirage  soit  fait  a  chaque  seance,  et  que 
pour  prix,  le  gagnant  recevra  la  remise  de  sa  contri- 
bution d'un  mois;  que  chaque  membre  qui  fera  en- 
trer  deux  nouveaux  membres  dans  l'union  recevra 
un  bouton  en  or  permanent  du  local.  Les  assem- 
blies auront  lieu,  a  l'avenir.  les  ler  et  3eme  vendre- 
dis  du  mois,  en  la  meme  salle.  des  quart iers  du 
Transport,  3  Notre-Dame  est. 
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DES  MANUFACTURIERS  DE  TABAC  PEUVENT- 

ILS    CARDER    DES   TABACS    FABRIQUES 

NON   EMPAQUETES  ET  ESTAMPILLES? 


La  fabrication  du  tabac  pour  usage  personnel — Ac- 
tion contre  des  manufacturers  de  St-Roch 
I'Achigan  renvoyee  avec  depens. 


Texte  du  Jugement 


Province  de  Quebec 
District  de  Joliette 
No  8431 

COUR  SUPERIEURE 
Le  6e  Jour  d'octobre  1919. 
Present:  L'Hon.  Juge  Loranger,  J.  C.  S. 
A.  L.  SIFTON,  Es-Qualite,  Demandeur 

VS 
ERNEST  ARCHAMBAULT  &  al,  Defendeurs 

Le  Demandeur  reclame  une  penalite  de  $50.  a 
$500.  des  Defendeurs  qu'il  accuse  d'avoir  eu  en 
leur  possession  des  tabacs  fabriques  non  empa- 
quetes  et  estampilles,  et  d'avoir  illegalement  vendu 
et  offert  en  vente  des  tabacs  fabriques  non  empa- 
quetes  et  estampilles,  conformement  a  la  loi  du  Re- 
venu  de  l'lnterieur. 

Voici  les  faits.  Les  Defendeurs  sont  cultiva- 
teurs  et  planteurs  de  tabacs.  Dans  le  cours  du 
mois  de  juin.  l'Officier  preventif  Masson  se  rendit 
chez  les  Defendeurs  a  St-Roch  de  I'Achigan,  et  sai- 
sit  environ  huit  livres  de  tabac  blanc  en  torquet- 
tes,  comme  suit:  un  gros  rouleau  de  tabac  a  fumer 
et  plusieurs  petits  rouleaux  de  tabac  a  chiquer. 

Le  Demandeur  pretend  que  ce  tabac  est  fabri- 
que contrairement  a  la  loi  en  ce  que  les  Defendeurs 
avant  de  preparer  leurs  torquettes,  ont  enleve  le 
coton  du  tabac.  La  feuille  doit  etre  intacte,  dit-il, 
et  Ton  constate  qu'une  partie  du  coton  a  ete  enle- 
vee,  avant  de  rouler  les  feuilles,  et  cela  constitue 
une  offense,  pour  laquelle  on  demande  la  penalite 
susdite. 

Les  Defendeurs  repoussent  cette  theorie  en 
disant,  que  le  tabac  n'a  pas  ete  ecote,  car  en  exa- 
minant  attentivement  les  feuilles,  Ton  constate  que 
le  gros  bout  du  coton  a  ete  enleve  mais  que  la 
feuille  contient  le  ligament  qui  la  traverse,  d'ail- 
leurs  cette  partie  du  coton  qui  a  ete  enlevee  ne  fait 
pas  partie  de  la  feuille,  c'est  le  bout  qui  relie  la 
feuille  a  la  tige. 

Le  Defendeur  Ernest  Archambault  jure  que 
c'est  lui  qui  a  roule  ce  tabac,  et  qu'il  n'a  pas  enleve' 
les  tiges,  conrme  le  pretend  le  Demandeur.  Ce  ta- 
bac a  ete  prepare  par  lui  pour  son  usage  personnel, 
il  a  fait  les  petites  torquettes  pour  chiquer,  et  le 
gros  rouleau  pour  fumer.  Aucune  partie  de  ce  ta- 
bac n'a  ete  mise  en  vente,  vendue  ou  offerte  en  ven- 
te par  aucun  des  Defendeurs. 

D'alleurs  aux  termes  du  Statut,  les  Defendeurs 
ont  droit  a  30  lbs.  chacun  du  tabac  fabrique,  pour 


leur  usage  personnel,  et  le  tabac  faisait  partie  des 
60  livres  que  la  loi  leur  permet  de  garder. 

A  cela  le  Demandeur  replique  que  meme  si  les 
Defendeurs  veulent  beneficier  du  principe  que  la 
loi  leur  accorde  de  garder  30  livres  chacun,  ils  doi- 
vent,  s'ils  le  mettent  en  torquettes,  rouler  les  feuil- 
les sans  enlever  les  tiges.  La  loi  va-t-elle  jusque 
la?  Si  elle  permet  au  planteur  de  reserver  30  livres 
pour  son  usage  personnel,  est-il  raisonnable  de 
croire  que  le  legislateur  a  entendu  prescrire  au 
planteur,  la  maniere  dont  il  devra  chiquer  ou  fu- 
mer le  tabac  qu'elle  lui  accorde,  libre  de  toutes 
charges. 

S'il  plait  au  planteur  de  fumer  ou  de  chiquer  le 
tabac  libre  de  ses  tiges,  personne  ne  peut  Ten  em- 
pecher.  Les  30  livres  de  tabac  reserve  au  planteur 
sont  libres  et  non  sujettes  au  droit  d'Accise,  ni  a  la 
loi  du  Revenu.  Le  Legislateur  les  a  soustraits  spe- 
cialement  a  tout  controle  de  la  part  du  Revenu  en 
les  accordant  au  planteur,  en  pleine  propriete 
"Donner  et  retenir  ne  vaut". 

Le  Demandeur  a  cite  les  articles  8  du  Statut 
en  egard  de  l'Art.  175,  Reglements  concernant  le 
tabac,  aussi  les  chapitres  34  7  Ed.  VII,  et  le  Chap. 
6,  5  Geo.  V,  Art.  279. 

Je  ne  puis  me  rendre  a  cette  maniere  d'inter- 
preter  le  Statut,  pour  moi  l'Art  125  des  Statuts  Re- 
fondus  du  Canada,  en  accordant  30  livres  de  tabac 
fabrique  au  planteur,  pour  son  usage  personnel, 
suspend  quant  a  ces  30  livres  les  formalites  qu'il 
exge  pour  la  fabrication  du  tabac  en  general. 

II  resulte  de  la  preuve  faite. 

1.  Que  les  Defendeurs  n'ont  pas  vendu,  ni 
mis  en  vente,  ni  offert  en  vente,  du  tabac  fabrique 
non  empaquete  et  non  estampille,  conformement  a 
la  loi. 

2.  Qu'ils  ont  en  leur  possession  une  certaine 
quantite  de  tabac  fabrique\  non  empaquete  et  es- 
tampille, mais  que  la  loi  leur  permettait  de  garder 
le  dit  tabac  (Art.  125  St.  Refondus  du  Canada) 
pour  leur  usage  personnel; 

En  face  de  cette  preuve  qui  n'a  pas  ete  contre- 
dite,  la  Cour  n'a  pas,  d'hesitation  a  en  arriver  a  la 
conclusion  que  le  Demandeur  n'a  pas  raison  de 
reclamer  la  penalite,  parce  que  les  Defendeurs  J 
n'ont  commis  aucune  infraction  a  la  loi. 

Pour  ces  motifs,  la  Cour  maintient  la  defense! 
et  RENVOIE  la  dite  action  du  Demandeur. 

J.  C.  S. 


LES  AMERICAINES  ABUSENT  DU  TABAC 


Les  statistiques  du  departement  de  l'interieui 
montrent  qu'il  s'est  vendu  moins  de  cigares,  de  ta-j 
bac  a  fumer  et  de  tabac  a  chiquer,  au  cours  de  l'ex 
ercice  financier  de  1919,  que  durant  les  sept  dernie 
res  annees.  Par  contre,  le  debit  des  cigarettes  ; 
ete  plus  considerable  et  Ton  attribue  ce  fait  a  l'ha 
bitude  de  fumer  chez  les  femmes  qui  prend  chaqu 
jour  des  proportions  plus  grandes. 
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PRECAUTION   IMPORTANTE  A   PRENDRE 


Pour  eviter  I'usure  du  tabac  apres  que  la  dessicca- 
tion  est  achevee. 


Une  fois  la  dessication  achevee  la  precaution 
la  plus  importante  a  prendre  est  d'eviter  I'usure  a  la 
pente.  M.  F.  Charlan,  chef  du  Service  des  Tabacs. 
a  la  Ferme  Experimental  d'Ottawa,  definit  cette 
usure  comme  suit: 

On  appelle  ainsi  la  deterioration  que  subissent 
les  feuilles  quand  elles  sont  soumises  a  des  alterna- 
tives repetees  d'humidite  et  de  secheresse.  Pendant 
les  periodes  durant  lesquelles  la  souplesse  de  la 
feuile  est  exageree,  cette  derniere  peut-etre  enva- 
hie  par  des  moisissures,  qui  se  developpent  au  de- 
triment du  tissu  qu'elles  desagregent  plus  ou  moins. 
Dans  les  cas  d'invasion  grave  l'elasticite  est  comple- 
tement  detruite  et,  ce  qui  est  beaucoup  ])lus  serieux, 
les  tabacs  moisis  se  pretent  mal  aux  manipulations 
dans  les  entrepots. 

La  dessication  des  tabacs  de  la  province  de 
Quebec,  favorisee  par  des  conditions  de  temperatu- 
re presque  ideales,  touche  a  sa  fin. 

Les  quelques  cotes  grasses  qui  restent  encore 
peuvent  etre  facilement  reduites  par  l'eniploi  de  re- 
chauds  au  charbon  de  bois.  On  peut  recouvrir  a 
ces  derniers  soit  pour  achever  la  dessication  des 
cotes,  soit  pour  combattre  l'exces  d'humidite  vers 
la  fin  de  la  dessication,  moment  ou  les  feuilles  peu- 
vent etre  le  plus  facilement  envahies  par  les  moisis- 
sures. 

La  recolte  de  1919,  promet  d'etre  beaucoup 
plus  saine  que  celles  des  deux  ou  trois  dernieres  an- 
nees,  beaucoup  trop  humides.  En  particulier  la 
la  recolte  de  1918  a  6t£  considerablement  endomma- 
gee  par  les  moisissures  avant  le  moment  de  l'eco- 
tonnage. 

II  est  difficile  de  lutter  contre  les  moisissures 
la  seconde  periode  de  la  dessication,  alors  que  le  se- 
choir  contient  encore  un  grande  proportion  de  feuil- 
les vertes,  ce  qui  rend  la  conduite  des  feux  assez  de- 
licate, mais  la  chose  est  possible  vers  la  fin  de  l'ope- 
ration  quand  toutes  les  feuilles  ont  pris  la  couleur 
voulue  et  qu'il  ne  reste  plus  a  secher  que  les  cotes, 
car  on  peut  alors  sans  danger  faire  des  feux  assez 
vifs. 

Certaines  moisissures  du  tabac  sont  detruites 
par  la  fermentation,  d'autres,  au  contraire  trouvent 
dans  la  fermentation  du  tabac  des  conditions  de 
temperature  favorables  a  leur  developpement,  elles 
envahissent  les  masses  ou  les  caisses  au  point  que 
les  produits  deviennent  pour  ainsi  dire  invendables. 
s'ils  ne  sont  pas  rendus  inutilisables.  C'est  une  per- 
te  serieuse  qui  pourrait  etre  evitee  par  un  peu  de 
soin  de  la  part  du  cultivateur. 

Le  moyen  d'eviter  I'usure  a  la  pente  est  de  com- 
mencer  l'ecotonnage  de  bonne  heure,  des  que  la  des- 


siccation  des  tabacs  est  completement  terminee, 
c'est-a-dire  des  que  les  cotes  ne  contiennent  plus 
d'humidite.  L'ecotonnage  des  tabacs  de  la  provin- 
ce de  Quebec,  devrait  etre  entrepris  beaucoup  plus 
tot  qu'on  ne  le  fait  generalement.  Cette  annee,  en 
particulier,  il  n'y  a  pas  de  raison  pour  que  ce  tra- 
vail ne  soit  pas  tres  avance  vers  la  fin  du  mois  de 
novembre,  en  supposant  qu'il  ne  soit  pas  terminee 
a  cette  epoque. 

Des  tabacs  sains,  non  envahis  par  les  moisis- 
sures, ecotonnes  au  degre  d'humidite  convenable, 
c'est-a-dire  ne  contenant  pas  plus  de  25%  a  28% 
d'humidite  peuvent  etre  conserves  intacts,  en  peti- 
tes  bales  pas  trop  presses,  non  manoques,  dans  un 
local  froid  mais  a  l'abri  do  la  gelee,  pendant  environ 
deux  mois.  Ceci  permet  aux  cultivateurs  de  com- 
mencer  l'ecotonnage  de  bonne  heure  en  novembre, 
et  de  conserver  leur  recolte  jusqu'au  moment  de  la 
livraison  a  l'entrepot,  qui  pourrait  s'effectuer  a  par- 
tir  du  ler  decembre. 

En  resume,  il  est  dangereux  de  laisser  sejour- 
ner  des  tabacs  dans  les  sechoirs  trop  longtemps 
apres  que  la  dessiccation  est  achevee.  La  theorie 
qu'il  est  necessaire  que  les  tabacs  gelent  dans  les 
sechoirs  avant  d'etre  ecotonnes  ne  s'appuie  pas  sur 
aucune  donnee  serieuse.  Quand  la  feuille  est  se- 
che,  c'est-a-dire  que  la  reduction  des  cotes  est  ache- 
vee, on  doit  profit  er  du  premier  temps  assez  doux 
pour  la  ramener  au  degre  de  souplesse  necessaire 
et  entreprendre  l'ecotonnage  sans  plus  tarder. 


Usine  a  sel  Windsor,  Ont. 

Depuis  des  annees,  la  purete  et  la  qualite  du 
Sel  Windsor  ont  aide  le  commerce  de  l'epi- 

cerie  du  Canada. 

C'est  la  raison  pour  laquelle  presque  tous 
les  epiciers  vendent 

LESEL  DE  TABLE  WINDSOR 
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CONSEILS   SUR    LA    RECOLTE    DE   TABAC   1920 


(Motes  des  Fermes  expenmencales) 


Sans  avoir  ete  ideale  la  saison  1919,  dans  Que- 
bec, a  ete  plus  favorable  pour  la  culture  du  tabac 
que  celle  des  deux  ou  trois  annees  precedences,  et, 
dans  l'ensembre,  la  recolte  1919  est  superieure  com- 
me qualite  a  celle  des  dernieres  annees. 

Le  temps  favorable  de  l'arriere  saison  a  remis 
en  etat  le  plus  grand  nombre  des  plantations  tardi- 
ves, et  la  dessiccation  s'est  effectuee  dans  d'excel- 
lentes  conditions.  On  pent  compter  qu'il  n'y  aura 
que  de  faibles  avaries  a  la  pente  et  relativement  peu 
de  cotes  grasses. 

Bien  qu'on  ne  constate  pas  l'emballement  qui 
s'est  produit  a  certaines  periodes  dans  l'achat  des 
recoltes  1918  et  1917,  la  recolte  1919  senible  se 
placer  facilement  a  des  prix  avantageux  pour  le  cul- 
tivates. Ceci  est  vrai  particulierement  des  bonnes 
recoltes  de  Comstock  Spanish. 

Quel  est  l'aveuir  reserve  a  la  recolte  1920? 
D'apres  les  renseignements  qui  nous  parviennent  il 
est  certain  qu'on  ne  produit  pas  dans  la  province  de 
Quebec  une  quantite  de  Comstock  Spanish  suffi- 
sante  pour  satisfaire  aux  besoins  de  la  consomma- 
tion  du  Canada.  Les  meilleures  parties  des  recol- 
tes de  Comstock  Spanish  sont  utilisees  comme  en- 
veloppes  de  cigares  et  la  demande  des  tabacs  pour 
enveloppes  est  loin  d'etre  aatisfaite 

Les  feuilles  courtes  du  Comstock  Spanish  sont, 
depuis  plusieurs  annees,  utilisees  comme  filasses  a 
cigares  de  plus  en  plus  demandees.  La  legerete  de 
ces  produits  et  leur  gout  neutre,  les  font  rechercher 
pour  des  melanges  avec  des  tabacs  plus  aromati- 
ques.  Par  consequent,  on  ne  saurait  trop  encou- 
rager  les  planteurs  de  la  Province  de  Quebec  a 
developper  la  culture  du  Comstock  Spanish.  C'est 
une  variete  precoce,  d'un  rendement  moyen  de  1200 
livres  par  arpent,  d'une  dessiccation  relativement 
rapide,  en  un  mot  une  de  celles  dont  la  culture  est 
sujette  au  minimum  possible  de  risques. 

Ces  recommandations  ne  doivent  pas  faire  per- 
dre  de  vue  que  la  demande  des  grands  tabacs  com- 
me les  Connecticuts,  le  General  Grant,  etc.  est 
restee  la  meme  et  doit,  elle  aussi,  etre  satisfaite. 
Certains  districts  de  la  Province  de  Quebec,  surtout 
dans  le  groupe  Nord,  se  sont  fait  une  specialite  de 
la  culture  de  ces  tabacs,  et  ils  auraient  tort  d'y  re- 
noncer.  Les  prix  payes  pendant  les  dernieres  an- 
nees pour  ces  grands  tabacs  a  pipe  n'ont  pas  tou- 
jours  ete  aussi  avantageux,  toute  proportion  gar- 
dee,  que  ceux  offerts  pour  les  bonnes  recoltes  de 
Comstock  Spanish,  mais  il  faut  tenir  compte  de  ce 
que  les  Comstock  Spanishs  out  ete  l'objet  d'une  de- 
mande speciale,  par  suite  de  1'insuffisance  generate, 
tant  aux  Etats-Unis  qu'au  Canada,  des  stocks  de 
tabac  ]>our  enveloppes  de  cigares      Des  que  la  situa- 


tion sera  retablie  l'ecart  de  prix  entre  les  Comstock 
Spanish  et  les  tabacs  a  pipe  redeviendra  normal, 
e'est-a-dire  correspondra  plus  ou  moins  a  la  diffe- 
rence entre  les  rendements  en  poids  des  varietes 
qui  les  produisent. 

Un  facteur  nouveau,  des  plus  encourageants, 
dont  il  ne  faudra  cependant  pas  exagerer  1'impor- 
tance,  tout  au  moins  trop  rapidement,  est  la  possi- 
bilite*  d'exporter  sur  l'Angleterre  une  certaine  pro- 
portion cles  tabacs  provenant  des  recoltes  de  Que- 
bec. Les  expeditions  sur  l'Angleterre  ont  deja  com- 
mence, et,  pour  peu  que  les  prix  des  tabacs  Cana- 
dians puissent  faire  concurrence  a  ceux  des  tabacs 
americains  similaires,  nous  sommes  certains  d'un 
large  marche  pour  certains  types  de  tabacs  a  cigare 
de  l'autre  cote  de  l'Atlantique.  C'est  pourquoi,  tout 
en  engageant  les  planteurs  de  la  Provnice  de  Que- 
bec a  maintenir  et  -meme  accroitre  legerement  les 
superficies  consacrees  a  la  culture  des  grands  ta- 
bacs a  pipe  au  cours  des  annees  precedentes,  nous 
recommandons  d'etendre  le  plus  rapidement  possi- 
ble les  cultures  de  Comstock  Spanish.  On  devra 
cependan:  tenir  compte  de  ce  que,  au  sujet  du 
Comstock  Spanish,  il  ne  s'agit  pas  autant  pour 
nous  de  produire  une  tres  forte  recolte  que  d'obte- 
nir  une  recolte  d'excellente  qualite,  contenant  une 
proportion  aussi  grande  que  possible  de  feuilles  pour 
enveloppes,  d'une  finesse  suffisante  et  d'une  bonne 
combus:ibilite. 

F.  CHARLAN, 
Chef  du  Service  des  Tabacs. 


NOUVELLES  DE   LA  HAVANE 


Les  exportations  de  cigares  de  la  Havane,  en 
se  placant  au  point  de  vue  quantites  ont  augmen- 
te  notablement  pendant  le  mois  d'octobre,  en 
comparaison  avec  les  envois  du  mois  correspon- 
dant  en  1918.  Si  les  profits  des  manufacturiers 
ont  aug-mente  en  proportion,  on  doit  se  montrer 
satisfait  dans  les  cercles  du  cigare.  Malheureu- 
sement  le  cout  de  la  production  a  fait  plus  que 
d'etre  en  rapport.  Des  salaires  plus  eleves,  de 
plus  forts  montants  payes  pour  l'achat  du  tabac, 
de  plus  grosses  depenses  d'operation  placent  le 
manufacturier  dans  une  position  oil  il  doit  faire  des 
calculs  serres  pour  se  maintenir  en  affaires. 

Les  exportations  de  cigares  de  la  Havane  par 
steamer  Mexico  le  31  octobre  se  sont  elevees  a  747 
caisses,  conteiiant  4,526,788  cigares,  qui  furent 
consignes  aux  pays  suivants:  a  la  Grande  Breta- 
gna,  2,705,588;  aux  Etats-Unis,  1,150,550;  a  1' Ar- 
gentine, 270,7V)0;  a  la  Suede,  76,000;  a  l'Australie, 
(!5,7i50;  a  la  Bolgique,  47,600;  a  l'Afrique  Anglaise, 
39,CHP0;  a  l'Uruguay,  35,000;  au  Danemark  30,000; 
au  Pbrtugal,  29*,500;  au  Canada,  26,000;  a  l'Egypte, 
15,30t);  a  la  Novvege,  13,000;  a  Gibraltar,  10,500; 
a  la   Finland,  10,0IK);  et  aux  Pays  Bas  1,400  cigares. 
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Rigorisme 
LA    SUPPRESSION    DES    SPIRITUEUX 


A  la  nouvelle  d'une  loi  federate  interdisant  l'u- 
ge  des  spiritueux  dans  toute  l'etendue  des  Etats- 
uis  d'Amerique,  l'etre  double,  l'etre  franco-ame- 
jain  qui  signe  ces  lignes  a  caresse  ses  deux  bar- 
s  en  signe  de  meditation.  Car,  malgre  la  mode, 
partie  americaine  et  sa  partie  francaise  portent 
utes  deux,  la  barbe,  la  vieille  barbe  de  l'oncle  Jo- 
than  et  de  Jacques  Bonhomme. 

Bornsol,  done,  a  reflechi  —  et  souri.  II  y  a,  en 
'et,  ample  matiere  a  reflexions  et  a  sourire  dans 
~i. 

D'abord,  spiritueux  s'entend,    en    France,    des 
ux-de-vie,  alcools  et  surtout  des  liqueurs  fortes. 
Norri-Amerique,   il   s'agit,   sous   ce   vocable,   de 
it  ce  qui  contient  de  l'alcool  —  peu  ou  beaucoup 
rhuni,  cognac,  kirsch,  cassis,  vins,  cidre  et  bie- 
. .    Voila  qui  est  etendu,  strict  et  severe.    Born- 
,   en  ses    entendements  americain    et    francais, 
uve  la   chose  excessive  et  pense   que   la   loi   ne 
a   pas  serieusement    appliquee,    tout    au    moins 
is  les  villes.    On  boira  clandestinement  et  un  pen 
s  dangereusement,  les  liqueurs  vendues  en  ca- 
'  stte    seront    plus    nocives.      Et    apres    quelque 
ups,    ce    cycle    d'abstinence    obligatoire  prendra 
i  sans  que  1'education  du  peuple  soit  faite,  la  coll- 
ate etant  impuissante  a  reformer  vraiment,  au 
d,    les    ames    au    regard    des    vices   —    surtout 
md  elle  exagere 

Ce    qui    autorise    a    penser  que    ce    rigoris-me 
i  ura  qu'un  temps?     Mais  les  precedents,  car  il  y 
a.    Avant  1840    on   buvait,  en    Amerique,    libre- 
n :  et  sans  que  les  gens  sobres,  moderes  y  vis- 
t  plus   de   mal  que  les  gens  sobres   et    moderes 
urope  n'en  voient  a  satisfaire  leur  soif  et  leur 
['it  de  l'entrain  en  avalant  un  verre  de  cidre  ou 
vin,  en  humant  quelques  gouttes  de  fine  cham- 
;ne.    On  avait,  dans  les  maisons  americaines,  la 
teille  du  "spiritueux"  si   pourchasse  plus  tard, 
>n  en  buvait  suivant  les  besoms  —  on  en  offrait 
ne  au  pasteur  en  tournee.    Apres  les  immigra- 
'is,   l'abstinence    se    dessina.      Peut-etre   le    flot 
immigrants    avait-il    apporte    trop    d'ivrogne- 
•  •      On    comprend    les    perils    que    l'alcoolis- 
par   ses   violences,  pouvait  faire  courir   a   des 
s  neuves,  a  des  populations  en  pleine  lutte  con- 
la  brousse,  le  desert,  la  friche,  la  nature  vastc 
ure  du  continent  americain,  en  pleine  fusion  de 
■s   aussi,  en    bouillonnements    d'origine    diver- 

On   ne   but   plus .  .  .  pendant    un   temps   assez 

>•   Et  si  les  grands-peres  des  Americains  actuels 

aient  librement,  comme  on  mange,  leurs  peres 

'  stenaient .  .  .   tant    que  l'usage    n'est    plus    aux: 

^ts-Unis  de  servir  des  boissons  aux  repas,  sauf 

tie  ou  le  cafe  au  lait.     On  absorbe  —  quelque- 


fois  sec,  comme  on  dit  en  France  —  avant  et  apres 
les  repas  et  il  arrive  qu'en  continuation,  par  habi- 
tude de  ces  temps  d'abstinence,  maints  habitants 
passent  a  la  cave  avant  d'aller  diner  ou  y  descen- 
ded en  sortant  de  table  pour  des  rasades  serieu- 
ses  et  discretes...  Cela  est  une  petitf  lissimula- 
+;on  et  s'il  y  en  eut  de  semblables  au  emps  ou 
Ton  ne  buvait  pas,  on  connait  des  exemples  tou- 
chants  du  scrupule  extreme  avec  lequel  les  cons- 
ciences droites  et  minutieuses  eloignaient  l'alcool 
de  leur  consommation. 

Cette  anecdote  entre  autres:  En  Xouvelle- 
Angleterre,  les  pommiers  sont  nombreux  et  le  ci- 
dre. durant  l'ancienne  periode,  ou  l'on  buvait  libre- 
ment, etait  la  boisson  courante  du  pays.  Vint  l'abs- 
tinence. Chacun  s'engagea  a  ne  plus  consommer 
d'alcool.  L'alcool  devint  le  poison  et  aussi  le  peche 
dont  il  fallait  se  garder. 

Cependant  des  pommes  aux  annees  d'abon- 
dance,  se  perdaient.  Car  si  Ton  pouvait  consom- 
mer le  jus  doux  de  la  pomme,  on  n'en  pouvait  con- 
server  —  car  la  fermentation  en  faisait  un  spiri- 
tueux et  le  premier  bon  'moment  du  doux  jus  passe, 
il  fallait  laisser  le  liquide  devenir  vinaigre. 

l"'i  honnete  et  digne  artisan  qui  adjoignait  a 
sou  labeur  d'usine  la  culture  de  son  jardin  s'avisa 
que  son  surcroit  qu'il  allait.  vendre  au  pressoir 
communal  pouvait  bien  servir  a  tout  autre  chose 
qu'au  jus  doux  ou  au  vinaigre.  II  acheta  done,  par 
scrupule,  un  petit  moulin  pour  lui-mrme.  Et  ceux 
qui  connurent  sa  maison  peuvent  jurer  que  ni  lui, 
ni  sa  femme.  ni  les  siens  ne  connurent  de  cidre  fer- 
moiii'  quo  les  quelques  bouteilles  ou,  en  cas  d'e- 
panchemenl  de  bile,  on  melait  des  oeufs  battus 
pour  faire  c<3  vieux  remede:  egs,  in  hard  cidsr,  qui, 
mauvais  ou  bon,  avait  son  antique  reputation  ve- 
nue de  la  vieille  Europe .  .  . 

Touchante  aussi  fut  cette  a'ieule  qui,  trempant 
ses  levres  dans  dn  cidre  fermente  et  piquant  sa 
langue  de  quelques  gouttes  petillantes.  regretta  de 
n'en  pouvoir  boire  si  peu  que  ce  fut  et  continua  de 
s'en  priver.  .  .  Comique  fut  cette  gouvernante 
d'age  canonique  qui,  avant  eu  de  son  medecin  or- 
donnance  de  prendre  du  stou1  pour  se  fortifier,  alia 
se  plaindre  au  bout  de  quelque  temps  de  l'ineffica- 
cite  du  remede.  "Et  cependant,  dit-elle,  j'ai  pres- 
que  fini  la  bouteille.  —  Depuis  un  mois!.  .  .  .  Com- 
bien  en  preniez-vous  done?  —  T'ne  cuiller  par 
jour!.  .  ." 

Ah!  If  rigorisme,  les  contraintes  excessives. 
quel  bon  regal  pour  le  vieux  temps  qui  retourne 
avec  une  infinie  patience  son  eternel  sablier!  II  les 
voit  passer,  repasser.  Le  tsar  supprime  l'alcool, 
d'un  coup  par  ukase.  Les  na'ifs  s'ex'asient:  quel 
miracle,  quelle  transformation!  le  moujick  ne  boit 
plus!  La  Russie  eeonomise.  .  .  Le  tsar  tombe:  la 
contrainte  cesse,  le  vice  reparait,  plus  terrible;  l'e- 
ducation  n  'etait  pas  faite  et  la  brute  comprimee 
explose  et  se  venge. 

BORNSOL. 
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(.'INCORPORATION  DES  COMPAGNIES  A 
QUEBEC 


COMMENT    LES    FEMMES    FONT    VENDRE  LA 
PEINTURE 


Les  homines  d'affaires  se  plaignent  amere- 
ment  des  retards  apportes  dans  la  livraison  des  let- 
tres  patentes  demandees  en  vertu  de  la  loi  des 
cornpagnies  de  Quebec.  II  est  facile  de  comprendre 
que  lorsque  des  homines  d'affaires  demandent  l'in- 
corporation  d'une  compagnie,  c'est  qu'ils  en  ont 
besoin,  et  tout  retard  apporte  leur  cause  des  en- 
nuis et  des  dommages  appreciables,  car  dans  l'in- 
tervalle  ils  ne  peuvent  proceder  a  l'organisation  de 
la  compagnie  ou  a  la  souscription  du  capital-ac- 
tions ,ou  faire  toute  autre  transaction,  et  lorsqu'il 
s'ecoule  deux  ou  trois  semaines  entre  la  date  de 
Implication  demandant  l'incorporation  et  celle  de 
remission  des  lettres  patentes,  ce  laps  de  temps 
represente  quelquefois  des  sommes  assez  elevees. 
Ces  depenses  sont  inutiles  et  pourraient  facilement 
etre  evitees.  Nous  savons  bien  que  ces  retards  ce- 
pendant  ne  sont  pas  de  la  faute  du  secretaire  de  la 
province  ou  du  sous-secretaire,  ou  du  personnel  de 
son  departement,  mais  la  cause  est  due  a  ce  que  la 
loi  prevoit  que  les  lettres  patentes  soient  signees 
par  le  lieutenant-gouverneur,  et  comme  il  peut  ar- 
river  que  le  lieutenant-gouverneur  de  la  province 
de  Quebec  soit  malade,  ou  soit  alle  a  la  chasse,  et 
que  dans  ces  occasions  il  ne  puisse  aller  au  bureau 
pour  signer  les  lettres  patentes,  des  jours  et  des 
semaines  se  passent  avant  que  les  lettres  patentes 
soient  signees  et  emises. 

II  nous  semble  qu'il  serait  facile  d'adopter  a 
Quebec  le  meme  systeme  qui  est  en  vogue  a  Otta- 
wa pour  l'emision  des  lettres  patentes  en  vertu  de 
la  loi  des  cornpagnies  du  Canada.  En  effet,  l'acte 
concernant  le  departement  du  secretaire  d'Etat  au 
chapitre  76  des  Statuts  Revises  prevoit  a  ce  que  le 
depute-ministre  signe  et  certifie  1'enregistrement 
des  lettres  patentes  et  de  tous  documents  dont 
1'enregistrement  est  requis. 

La  consequence  de  ces  retards  dans  1'emission 
des  lettres  patentes  a  Quebec  est  que  les  hommes 
d'affaires  preferent  demander  des  lettres-patentes 
a  Ottawa  plutot  qu'a  Quebec  parce  qu'ils  peuvent 
les  obtenir  dans  trois  ou  quatre  jours,  et  c'est  au- 
tant  de  revenus  de  perdu  pour  la  province  de  Que- 
bec. 

Nous  croyons  qu'il  est  suffisant  d'attirer  l'at- 
tention  sur  ce  point  de  Sir  Lomer  Gouin  qui  s'est 
toujours  montre  des  mieux  disposes  vis-a-vis  le 
commerce  pour  que  ce  changement  soit  fait  dans 
la  loi  des  cornpagnies  de  Quebec  des  la  prochaine 
session. 


Phone  St.  Louis  4139 


ARMAND  GRAVEL 

Ferronneries,   Peintures,  Vernis, 


Tapisseries,    etc. 

Coin  Waverley  et  Bernard 


La  production  des  meubles  de  bureau  atteint  70% 
de  la  production  des  meubles  de  maison.  Un 
fait  qui  indique  un  grand  marche  possible  pour 
la  peinture  et  le  vernis. 


MONTREAL. 


La  presse  speciale  au  commerce  de  l'ameuble- 
ment  fait  ressortir  des  points  interessants  pour  les 
negotiants  en  peinture.  D'apres  les  statistiques 
recentes,  la  production  des  meubles  de  bureau  at- 
teint 70%  de  la  production  de's  meubles  de  maison. 

Nous  supposons  que  personne  ne  niera  que  la 
principale  cause  de  cette  augmentation  enorme  de 
l'agencement  des  bureaux  est  due  a  la  presence 
d'un  si  grand  nombre  de  femmes  dans  les  affaires 
depuis  la  guerre.  Ce  n'est  pas  seulement  des  bu- 
reaux, des  tables  et  des  chaises  dont  on  a  eu  be- 
soin. Dans  beaucoup  de  bureaux  cela  a  ete  un 
vrai  reveil  et  on  a  commence  a  s'apercevoir  que 
les  vieilles  choses  etaient  tristes  et  quelquefois 
meme  honteuses  a  voir. 

Avec  le  sang  nouveau  est  venue  la  nouvelle 
atmosphere  du  bureau. 

C'est  justement  la  qu'il  y  a  place  pour  la  pein- 
ture et  ses  derives.  Les  femmes  sont  des  renova- 
trices  chroniques  en  affaires  comme  dans  leur  in- 
terieur.  Elles  ne  sont  jamais  satisfaites  que  lors- 
qu'elles  ont  modifle  une  chose  ou  l'autre  pour  la 
rendre  un  peu  plus  conforme  a  leur  desir.  Dans 
chaque  bureau  ce  sont  de  bonnes  vendeuses  de 
peinture  et  poli. 

Parmi  tous  les  meubles  de  bureau  actuelle- 
me'nt  en  service,  il  y  en  a  deja  qui  ont  besoin  de 
peinture,  de  vernis  ou  de  poli,  quelques  bureaux  de 
mandent  meme  les  trois,  sans  compter  les  autres 
produits  que  le  vendeur  de  peinture  a  dans  son  sac. 

Allez-y.  C'est  votre  affaire.  Et  chaque  fem- 
me  qui  travaille  dans  un  bureau  est  d'avance  votre 

amie. 

Peu  d'hommes  d'affaires  font  polir  leur  mobi- 
lier  de  bureau  plus  d'une  fois  par  an.  Ils  oublien' 
machinalement  les  inconvenients  qui  les  entou 
rent,  n  faut  les  decider,  mais  ne  sont-ils  pas  h^ 
mains?  Une  fois  que  vous  l'aurez  interesse,  lj 
chef  de  maison  s'interessera  a  beaucoup  d'article 
de  votre  stock  tels  que  peintures  a  plancher,  verni 
speciaux,  pinceaux,  balais,  cire  a  plancher,  bronz 
pour  radiateurs,  etc . . . 

Pendant  ce  temps  les  femmes  d'affaires  r< 
tournent  dans  leur  interieur,  maintenant  que  1 
guerre  est  finie.  II  y  en  a  qui  y  retournent,  d'av 
tres  restent  au  bureau.  Mais  celles  qui  rentreij 
dans  leur  foyer  emportent  la  meme  passion  qu'ell 
avaient  montree  dans  les  affaires  pour  la  propref 
Et  une  fois  chez  elles,,  la  campagne  f amiliale  J 
nettoyage  et  de  peinture  continue  sans  interru 
tion.  Encore  une  chance. pour  le  marchand  de  pei 
ture  avise\ 
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La  Cooperation  Gillette 


CANADA 


est  illimitee 

Voici  un  placard  approprie  pour  Noel.Et  nous  faisons  plus  de  publicite  que  jamais 
dans  Ies  quotidiens. 

Le  Rasoir  de  Surete  Gillette  s'est  toujours  vendu  facilement  a  Noel.     Et  NOEL 
1919  sera  la  plus  grosse  saison  que  nous  ayons  encore  faite. 

Retirez-vous  tout  ce  que  vous  pouvez  du  placard  en  exposant  la  reproduction  de 
votre  carte  de  vitrine  ? 

Rasoir  de  Surete 

Gillette 


FAIT    AU    CANADA 
MADE  IN  ^  -^g-    ^  CANADA 


KNOWN  THE     ^ ^m-  ^   WORLD  OVER 

CONNU  DANS  TOUT  L'UNIVERS 

GILLETTE!  SAFETY  [RAZOR  CO.,  Limited 

73,  rue  Saint-Alexandre, 
MONTREAL. 


En   tcrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  t.v.p. 
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Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oQ  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas      -      -     Ontario 


Crampons  "G" 
de  Williams 

Superieurement  forges 
au  marteau  mecanique 

ILS  SUPPORTENT  LA  TENSION 

Choisissez  le  crampon  qui  s'a- 
dapte  le  mieux  a  vos  besoins  — 
il  y  a  un  Crampon  "Williams" 
repondant  a  tous  besoins. 
"Vulcan"  de  "Williams"  -  pour 
Service  pesant  —  11  dimensions, 
de  U  a  \2]/2". 

"Agrippa"  de  "Williams"  —  pour 
Service  moyen  —  7  dimensions, 
de  4  a  18". 

"Service  Leger"de  "Williams" — 
8  dimensions  de  2  a  12". 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 


D'autres  produits  Gendron  pour  ecouler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  repStees.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


En   Scrlvant  aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  a,v.p. 
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CETTE  BOITE  SUR  VOTRE  RAYON  AMENERA 
DES  CLIENTS  DANS  VOTRE  MAGASIN 
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La  quality  exceptionnelle  de  la  peinture    B-H   est    si    bien   connue   par   tout    le    Canada 
que  vous  ferez  des  ventes   par  la   force  meme  des  choses. 

Des  centaines  d'agents  dans  toutes  les    parties  du   Dominion  out  experiments  que  c'6- 
tait  un  batisseur  courant  d'affaires  en  general.     Pourquoi  n'en  feriez-vous  pas  autant   ? 
Ecrivez  pour  avoir  la  proposition   B-H,  c  ela  vous  paiera. 

"Sauvez  la  surface  et  vous  sauvez  tout" 

Peinture  et  Vernis. 


# 


^ 


'<, 


/ 


BRANPRAM-HENDERSON 

^^^^  ■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■^■■■■i         ■      m  ■^"■"na^Monani^piiiMMuBMnB   LIMITED 

MONTREAL  HALIFAX  ST.OOHN  TORONTO  WINNIPEG 

MEDICINE   HAT  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"    cle 


La  Confiance 

compte  pour  les  deux-tiers 
dans  le  succes  d'une  vente. 

LA  PEINTURE 


inspire  confiance.  La  qualite  et  la  con- 
fiance  sont  des  facteurs  dominants  en 
niatiere  de  peinture,  et  les  Peintures 
Ramsay  possedent  ces  deux  elements. 

Ecrivez-nous  au  sujet  de  noire  proposition  au  marchand. 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre  Correctement" 


Une  ligne  populaire  et  profitable  durant  toute  l'annee. 
Vos  clients  la   connaissent  grace  a  notre  publicite 


MAXWELL'S  LIMITED, 


St.  Mary's,  Ont. 


A.  Ramsay  &    Son    Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis  1842 
|  TORONTO  MONTREAL  VANCOUVER 


PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

DESSINS  NOUVEAUX 

COULEURS  NOUVELLES 

TRAITEMENTS   TECHNIQUES    NOUVEAUX 
FINIS     NOUVEAUX 
Cette    nouvelle    periode    de    I'histoire    exige    des    idees 
nouvelles  dans  la  decoration  de  la  maison  .     Pour  cela, 
ces  papiers  seront  trouves  tres  utiles. 

Les  Papiers  "Tout  Rognes" 
Staunton 


ont  considerablement  augmente  le  commerce  des  au- 
tres  marchands.  Pourquoi  ne  feraient-ils  pas  la  meme 
chose  pour  vous? 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 

Salles  de  ventes  a  Montreal:  Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victor.a. 


Cadres,  Moulures,  Miroirs 

Off  re  speciale  pour  une  commande 
d'essai  seulement: 


Nous  avons  100,000  pieds  de  moulures  assorties,  pour 
encadrements  de  %",  1",  V/2",  2"  de  large;  fini  dore, 
circassien,  chene  fume  ou  imitation,  que  nous  desirons 
ecouler  d'ici  au  15  decembre.  Nous  n'expedierons  a 
chaque  client  que  800  pieds  assortis  de  ces  moulures, 
representant  200  pieds  de  chaque  largeur  pour  la  mo- 
dique  somme  de  $50.00.  Ces  moulures  valent  de  6c  S 
12c  le  pied  et  comprennent  un  choix  complet  de  sous 
les  derniers  modeles. 

Placez  votre  commande  immediatement.  Ecrivez  ou[ 
venez. 


La  Cie  WISINTAINER  &  Fils  Inc. 


Bureau  et  salles  d'echantillons 
58-60    Boulv.   St-Laurent. 


Manufacture! 
7  rue  Clarke 


MONTREAL,   Que. 


En   ecrlvant   aux   annonceure,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  e.v.p. 


ol.  XXXII  — No  49 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  decembre  1919. 


101 


Les  FOURNAISES  NEW  IDEA  et  les  POELES  SOUVENIR 

Assurent  le  Succes  et  la  Satisfaction 


hi   r  "  "  ^  '  1 


POURQUOI  ILS  SE  VENDENT  BIEN. 

La  fournaise  qui  rechauffe  la  maison  economiquement 
et  le  poele  de  cuisine  qui  donne  satisfaction  a  la  me- 
nagere  sont  faciles  a  vendre.  En  peu  de  mots,  ce  sont 
la  les  raisons  pour  lesquelles  les  Poeles  "Souvenir"  et 
les  Fournaises  New  Idea  ont  subi  avec  succes  l'epreuve 
de  soixante-quinze  ans,  et  conserve  la  faveur  du  mar- 
chand  et  du  consommateur. 

Marchant  de  pair  avec  le  progres  moderne,  ils  ont  at- 
teint  le  summum  de  l'efficacite  et  le  marchand  qui  les 
fait  connaitre  dans  sa  localite,  s'assure  une  clientele 
stable  et  toujours  grandissante. 

CE   QU'ILS  SONT. 

Le  poele  Souvenir,  avec  reservoir,  se  vendrait  sur  son 
apparence  seule.  Bien  fait,  avec  garnitures  de  nickel, 
porte  du  fourneau  en  verre,  thermometre  et  autres 
dispositifs  mod  ernes,  il  combine  la  cuisson  et  le  rotis- 
sage  parfaits  a  l'economie  de  la  consommation  du 
combustible. 

La  Fournaise  New  Idea  est  garantie.  Grace  a  une 
grille  Duplex  brevetee  chaque  parcelle  de  combustible 
est  consumed.  Un  cendrier  d'une  dimension  excep- 
tionnelle  empeche  les  cendres  de  s'accumuler. 
Ces  fournaises  et  ces  poeles  sont  vendus  dans  un 
grand  choix  de  dimensions  et  de  modeles. 

SATISFACTION    GARANTIE. 

Les  manufacturiers  des  Poeles  Souvenir  et  des  Four- 
naises New  Idea  s'efforcent  de  cooperer  avec  le  mar- 
chand en  donnant  satisfaction  aux  clients. 
Ecrivez  pour  avoir  nos  prix  et  notre  catalogue,  ou  ce 
qui  sera  mieux  encore,  demandez  a  ce  qu'un  de  nos 
voyageurs  passe  chez  vous. 


The  Hamilton  Stove  &  Heater  Co.,  Limited 

SUCCESSEURS    DE 

GURNEY,  TILDEN  &  CO.,  Limited 

HAMILTON,  ONTARIO. 

VANCOUVER.  WINNIPEG.  MONTREAL. 

"75  ANS  DE  SUCCES  DANS  LA  FABRICATION." 


En   ecrivant  aux   annoncturs,  mentionncz  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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La  lettre  suivante  de  la  Van  der 
Linde  Rubber  Company,  Limited,  de 
Toronto,  nous  est  adressee  sans  sol- 
licitation   aucune: 

"Vous  serez  peut-etre  interess6s  a  sa- 
voir  que  le  service  que  nous  avons  eu 
des  Gants  Tapatco  n'a  pas  6te  egale 
par  aucini  autre  gant  ou  gantelet  de 
fabrication  canadienne  ou  amerieaine. 
Nous  avons  essaye  tous  les  genres  de 
gants  depuis  les  moins  chers  jusqu'aux 
plus  dispendieux,  et  les  gants  et  gan- 
telets  TAPATCO  ont  prouve  qu'ils 
etaient  de  beaucoup,  ceux  qui  reve- 
naient  au  meilleur  marcheV' 


Ceux  qui  s'en  servent  en  font  tellement 

d'eloges  que  les  marchands  ne  devraient 

pas  hesiter  a  les  prendre  en  stock. 

Les  marchands  constatent  que  la  Ligne  Tapatco  est  de 
vente  tres  facile  —  et  qu'elle  leur  laisse  de  superbes  pro- 
fits. Faites-vous  le  commerce  que  vous  devriez  faire  avec 
les  gants  de  travail?  Plusieurs  marchands  disent  que  leur 
commerce  de  gants  augmente  immediatement  des  qu'ils 
font  connaitre  ces  marchandises  a  leurs  clients. 
II  y  a  des  mois  de  duree  avec  chaque  paire.  Modeles:  gan- 
telets,  poignet  en  tricot  et  bande  dans  le  haut.  Epaisseurs: 
epais,  moyennement  epais  et  minces.  Materiel:  Bout  en 
cuir,  paume  en  cuir,  en  Jersey.  j 

Gants  et  M dairies  en  tan,  ardoise  ou  oxford.] 


GANTS  ET  MITAINES 


THE  AMERICAN  PAD  &  TEXTILE  CO.,  Chatham,  Ont. 


EMREZ-V0I$  DE  TOUT 


yr^^.,^=^::: 


LE  COMMERCE  DES  BROSSES  ET 
DES    BALAIS    DE    VOTRE 
DISTRICT. 


Vous  pouvez  le  faire,  en  tenant   les 
MEILLEURS   BALAIS    ET   LES    MEILLEURES    BROSSES 


/Iff  %M 

1  mill  litth-mM 


SIMMS 


I  mil 


c  1 


lis  sont  garantis  faits  a  la  perfection  du  meilleur  materiel 
Prenez  en  stock  notre  fameuse  ligne  de 


Balais, 

Petits  Balais, 
Pinceaux  a   peinture, 


Brosses  a   chaussures, 

Brosses  a   poeles. 

Brosses  a    plancher, 
Blaireaux 


Prix  et  tous  les  renseignements  envoyes  sur  demande. 


^•--t^Wfe*..^ 


.nsV 


f^-      T.  S.  SIMMS  &  CO.,   LIMITED 

Fabricants  des   meilleurs  balais  et  brosses  depuis  54  ans 
1    »„,-,v,-^- .  .  Siege   social:    Saint-Jean,    N.-B. 

1    MONTREAL  LONDON  TORONTO 

*-—— V*— —  i  — — —     in.  I 


En  ecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  s.v.p. 
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II  part  au  mois  d'Octobre  et  il  sonne 
jusqu'au  mois  de  Mars 

LE  CADRAN  DES  VENTES  des  machines  a  traire  les  vaches  vous 
"reveille"  au  mois  d'octobre.  II  ne  s'arrete  qu'au  mois  de  mars.  Nous 
avons  devant  nous  les  meilleurs  mois  pour  la  vente  de  ces  appareils. 
Les  machines  Hinman  pour  traire  les  vaches  vont  permettre  a  cer- 
tains marchands  de  faire  "un  gros  chiffre  d'affaires"  cette  saison. 

La  Hinman  va  faire  votre  affaire  —  el le  est  simple,  recommandable, 
d'une  construction  solide  et  d'un  fonctionnement  parfait.  El  le  a  I'appui 
d'une  veritable  organisation  et  el  le  se  vend  a  environ  la  moitie  du 
prix  des  autres  appareils  du  genre. 

Prenez  votre  part  de  ce  gros  commerce.      Telegraphiez, 
telephonez  ou  ecrivez — mais  faites-le  au   plus  tdt. 


N  M  A 


la  machine  a  traire  les  vaches. 
Standard  du  Canada. 


N 


H.  F.  BAILEY  &  SON,  Fabricants, 


GALT,  Ont. 


PLOMB  EN  GUEUSE 

MINIUM 

PLOMB  EN  FEUILLE 

LIVRAISON         PROMPTE 
A       MEME       LE       STOCK 

A.  C.  LESLIE  &  CO.,  Limited 

560  rue  Saint-Paul  Ouest 
MONTREAL 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronnees  (Roofing)  pretes  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Prodults  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Fayo- 
rite"  et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre    Goudronne 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82  Rue   McGill,   MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Qu6. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 

MANUFACTURIERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  llvres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMIN8 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  a  Sydney   Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de   Flnlssage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New  Glasgow    (N.-E.) 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 


110 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  5  decembre  1919. 


Vol.  XXXII 


No  49 


LA  CONSTRUCTION 


CAP   DE    LA    MADELEINE 

Presbytere  de  $25,000  au  Pont  St- 
Maurice  pour  la  paroisse.  Cur6:  R6v. 
M.  Fusey.  Les  fondations  sont  com- 
mencees. 

Eglis^  de  $60,000  pour  la  paroisse  de 
la  Ste-Famille.  Cure:  R6v.  M.  Fusey. 
Les  fondations  sont  commencees. 

Bungalow  de  $5,000  au  Pare  Roy 
pour  J.  A.  Roy.  Le  bois,  la  fournaise, 
la  plomberie  et  la  quincaillerie  ne  sont 
pas  encore  achetes.  Sera  lou<§  ou  ven- 
du. 

Residence  de  $5,000  pour  J.  A.  Roy. 
Les  travaux  doivent  commencer  im- 
mediatement.  Sera  vendue  ou  lou6e. 

Residence  de  $5,000  sur  la  rue  St- 
Laurent  pour  J.  A.  Roy.  Les  fonda- 
tions  sont   commencees. 

Residence  de  $5,000  au  Pare  Roy 
pour  J.  A.  Roy.  Les  travaux  doivent 
commencer  imm6diatement.  Le  bois, 
la  plomberie  et  les  garnitures  int<§- 
rieures  ne  sont  pas  encore  achetes. 

CHICOUTIMI 

Moulin  a  scie  de  $4,000  pour  Blan- 
chette  et  Freres.  Le  travail  sera  fait 
a  la  journ6e  et  il  sera  bientdt  com- 
mence. 

GRANBY 

Modifications  et  additions  au  bu- 
reau de  poste  pour  le  compte  du  mi- 
nistere  des  travaux  publics.  Secretai- 
re: R.  C.  Desrochers.  Des  soumissions 
seront  regues  jusqu'au  16  decembre. 

HULL 

Logement  double  de  $5,000  sur  les 
rues  Wellington  et  St-Jacques,  pour 
Joseph  Gins.  Un  cote  des  murs  est 
commence;  l'autre  cote  sera  com- 
mence au  printemps. 

Residence  de  $3,000  sur  la  rue  Fon- 
taine pour  W.  J.  Copper.  Travail  a  la 
journee. 

MONTREAL 

Logement  (9  plain-pieds)  de  $8,000 
sur  la  rue  Dumas  pour  Napoleon  Ro- 
bin, Ville  St-Michel.  Tous  les  mate- 
riaux  sont  achetes. 

2  residences  de  $7,500  chacune,  sur 
l'avenue  Marlowe  pour  Joseph  Rozon, 
2646  rue  Notre-Dame  ouest.  Travail  a 
la  journee.  Le  proprietaire  est  sur  le 
marche  pour  les  materiaux  dont  il  a 
besoin. 

Glaciere  de  $2,000,  sur  la  rue  St- 
Frangois  d'Assise  pour  Nap.  Par6„ 
1367  boulevard  Gouin.  Le  proprietaire 
fera  le  travail  et  il  est  sur  le  marche 
pour  ses  materiaux. 

12  logements  de  $25,000  sur  la  rue 
Sherbrooke,  Notre-Dame  de  Grace 
pour  le  Dr  G.  A.  Beianger,  1295  bou- 
levard St-Laurent.  Le  proprietaire  ac- 
cordera  le  contrat  d'lci  deux  semai- 
nes. 

Modifications  a  une  residence, 
$4,000  pour  le  compte  de  l'Alliance  Na- 
tionale,  395  avenue  Viger  est.  Le  con- 
trat a  et6  accorde  et  les  travaux  doi- 
vent commencer. 

2  residences  de  $6,000  chacune  sur 
l'avenue  Northcliffe,  pour  John  Hoo- 
lahan,  2278  rue  Notre-Dame  ouest.  Les 
murs  sont  lev6s.  Le  proprietaire  fera 
le  reste  du  travail  a  la  journee.  Au- 
cun  materiel  n6cessaire  pour  le  mo- 
ment. 


Glaciere  de  $4,000,  sur  la  rue  Beau- 
bien  pour  Chagnon,  Lamy  et  Gen- 
dron,  1120  de  Castelneau.  Les  travaux 
viennent  de  commencer.  Les  proprie- 
taires  acheteront  les  materiaux  n6- 
cessaires  et  feront  faire  le  travail  a 
la  journee. 

4  plain-pieds  de  $1,500  chacun  sur  la 
rue  Parthenais  pour  le  Credit  Metro- 
politain,  Limite,  edifice  du  Monument 
National.  Les  travaux  d'excavation 
sont  commences. 

6  logements  de  $12,000,  rues  Oxford 
et  Sherbrooke  pour  le  Dr  G.  A.  Be- 
ianger, 1295  boulevard  St-Laurent.  Le 
contrat  general  n'est  pas  encore  ac- 
corde. 

Modifications  a  un  entrepot,  $2,000, 
sur  l'avenue  de  l'H6tel-de-Ville  pour 
A.  Martel,  37  avenue  de  l'H6tel-de- 
Ville.  Le  proprietaire  fait  le  travail  a 
la  journee  et  il  a  besoin  de  certains 
materiaux. 

Residence  de  $7,500  sur  l'avenue 
Draper  pour  Thomas  McBrearty,  624 
avenue  Madison.  Les  travaux  d'exca- 
vation sont  commences. 

Modifications  a  des  magasins  et  a 
des  residences,  $15,000,  sur  la  rue  Roy, 
pour  S.  Lidsky,  154  rue  Roy  est.  Tout 
le  travail  sera  fait  a  la  journee. 

Magasin  et  residence  de  $3,200,  sur 
la  rue  Cadillac  pour  Oliva  Marsan, 
3737  rue  Pascal.  Tous  les  materiaux 
sont  achetes. 

Logements  de  $6,000,  sur  la  rue 
Cartier  pour  J.  H.  Demers,  4932  rue 
Sherbrooke  ouest.  Travail  a  la  jour- 
nee et  le  proprietaire  a  besoin  de  cer- 
tains materiaux. 

2  residences  de  $5,000  chacune  sur 
l'avenue  Westhill  pour  J.  P.  Jorgen- 
son,  544  rue  Fabre. 

2  residences  de  $14,000  sur  l'avenue 
Marlowe,  Notre-Dame  de  Grace,  pour 
Laflamme  et  Bedford,  168  avenue  Col- 
brook.  Travail  a  la  journee.  On  ache- 
tera   certains   materiaux. 

2  magasins  et  4  plain-pieds  de  $17,- 
000  sur  la  rue  Ste-Catherine,  Maison- 
neuve  pour  H.  J.  De  Villiers,  33,  4eme 
avenue.  Tous  les  materiaux  sont 
achetes. 

2  magasins  et  4  logements,  $45,000, 
angle  Sherbrooke  et  Prince  Arthur, 
Westmount  pour  Georges  Dionne,  4120 
Ste-Catherine  ouest. 

4  residences  de  $4,000  chacune  sur 
l'avenue  Wilson  pour  L.  E.  Lambert, 
350  avenue  Marcil.  Travail  a  la  jour- 
nee. Le  proprietaire  est  sur  le  marche 
pour  certains  materiaux. 

3  plain-pieds  de  $6,000  sur  le  bou- 
levard Decade  pour  Frangois  H.  Le- 
duc,  354  avenue  Marcil.  Tout  le  tra- 
vail sera  fait  a  la  journee  et  le  pro- 
prietaire est  sur  le  marche  pour  ses 
materiaux. 

4  residences  de  $6,000  chacune  sur 
l'avenue  Marlowe,  Notre-Dame  de 
Grace  pour  Geo.  E.  Blackwell,  4184 
rue  Ste-Catherine  ouest.  Tout  le  tra- 
vail sera  fait  a  la  journee  et  le  pro- 
prietaire achetera  certains  mate- 
riaux. 

OUTREMONT 

6  logements  de  $20,000  sur  l'avenue 
Champagneur  pour  A.  Charbonneau, 
675  avenue  Bloomfield.  Tout  le  tra- 
vail sera  fait  a  la  journee  et  le  pro- 
prietaire achetera  ses  materiaux  a 
mesure  qu'il  en  aura  besoin. 

Cottage  de  $8,000  sur  l'avenue  Hart- 
land  pour  Richards  Roberts,  1017  ave- 
nue des  Carrieres.  Travail  a  la  jour- 
nee. Certains  materiaux  seront  ache- 
Ms. 


QUEBEC 

Entrepot  No  26  pour  le  compte  de 
la  Commission  du  Havre  de  Quebec. 
Cet  entrepot  a  ete  detruit  par  la  der- 
niere  tempete  et  Ton  a  decide  de  le 
reconstruire. 

Fabrique  de  $50,000,  angle  des  rues 
St-Leon  et  Bigonette  pour  la  Gosselin 
Shoe  Co.  Reg'd. 

Grange  et  hangar  de  $3,000  sur  hi 
rue  Nelson  pour  Brown  et  Rochette, 
Ltee,  rue  Nelson.  Le  contrat  a  ete  ac- 
corde et  les  travaux  doivent  com- 
mencer. 

Magasin    de    $1,000,    187   rue   St-Oli- 
vier  pour  Alphonse  Lachance,  187  rue 
St-Olivier.    Le   contrat   a   ete   accorde 
et  les  travaux  doivent  commencer. 
SHERBROOKE 

Bloc  commercial  de  $74,000,  angle 
des  rues  King  et  Wellington  pour 
Louis  H.  Olivier,  edifice  Hdtel  Con- 
tinental. Les  murs  sont  commences. 

TROIS-RIVIERES 

Logements  de  $12,000  sur  la  rue  St- 
Paul,  pour  la  Tidewater  Realties  Ltd. 
gerant,  A.  J.  Gouin.  Les  murs  son! 
commences. 

Logements  de  $12,000",  sur  la  rue 
Ste-Cecile  pour  la  Tidewater  Real- 
ties. Gerant,  A.  J.  Gouin.  Les  fonda- 
tions sont  commencees. 

Modifications  a  un  edifice  pour  une 
succursale  de  la  Banque  Nationale, 
de  Quebec,  rues  Ste-Julie  et  St-Mau- 
rice.  Les  travaux  doivent  commencer 
bientot. 

Ameliorations  de  $5,000  au  poste  de 
pompiers  de  la  rue  Champlain.  Le  con- 
seil  de  ville  s'adressera  a  la  Legisla- 
ture pour  avoir  la  permission  d'em- 
prunter  de  l'argent  pour  ces  travaux. 

Hopital  civique  de  $50,000  pour  le 
compte  du  conseil  de  ville  qui  s'adres- 
sera a  la  Legislature  de  Quebec  pour 
avoir  la  permission  d'emprunter  de 
l'argent  pour  l'erection  de  cet  edifice. 

Logements  de  $12,000  sur  la  rue  Ste- 
cecile  pour  la  Tidewater  Realties  Ltd, 
Gerant,  A.  J.  Gouin.  Les  murs  sont 
commences. 

Magasin  de  $5,000  pour  M.  Massai. 
rue  Notre-Dame.  Le  contrat  a  ete  ac- 
corde et  les  travaux  sont  commences. 

Club  House  et  bain  en  beton,  $20,- 
000  pour  la  Three  Rivers  Amateur 
Athletic  Association.  President:  W. 
Baptist,  sec.-tres.,  Geo.  Robitaille. 

Patinoir  de  $15,000  rues  Royale  et 
St-Georges.  Promoteur:  J.  B.  Richer 
qui  est  a  organiser  une  compagnie.  II 
a  pris  une  option  sur  un  terrain. 

Additions  a  1'hotel  Sanatorium  du 
Dr  Chas.  De  Blois.  Les  travaux  sont 
commences.  On  ajoutera  1  etage  et  10 
chambres. 

Residence  de  $7,000  sur  la  rue  Haut- 
Boc  pour  Adeiard  Beiisle  ,rue  des 
Commissaires.  Le  contrat  a  ete  accor- 
de et  les  travaux  sont  commences.  Le 
proprietaire  l'occupera. 

VERDUN 

Addition  a  l'Academie  Bannantyne 
pour  le  compte  de  la  commission  sco- 
laire  protestante.  President:  Wm.  Ro- 
gers. Le  contrat  a  ete  accorde  et  les 
travaux  doivent  commences  bientot. 

VALLEYFIELD 

Entrepot  pour  instruments  aratoi- 
res,  $2,000  pour  la  P.  T.  Legare,  Li- 
mitee,  273  rue  St-Paul.  Des  soumis- 
sions seront  regues  d'ici  au  17  decem- 
bre par  l'architecte  A.  J.  Gregoire. 
chambre  1,  Whiting  Bloc,  Sherbrooke 
et  par  les  proprietaires. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  le  3  decembre,  1919. 

Des  avances  ont  ete  enregistrees  au 
ours  de  la  semaine  sur  les  barres 
racier  et  de  fer  et  I'augmentation  sur 
'acier  ressort  a  30c,  tandis  que  celle 
;ur  le  fer  est  de  15  cents  les  100  li- 
tres. Diverses  grosseurs  de  broche 
lalvanisee  ont  egalement  monte  de 
touveau  de  25  cents  les  100  livres. 
_es  meches,  en  series,  se  vendent 
>lus  cheres.  La  corde  a  chassis  est 
i  la  hausse.  La  quincaillerie  pour 
;ntrepreneurs,  de  marques  diverses, 
nonte  frequemment  et  cette  ligne  se 
/end  tres  activement.  Les  fibres  de 
nanille  et  de  jute  sont  decidement 
:ermes,  mais  il  n'y  a  pas  eu  de  chan- 
jement  pour  les  cables  ou  les  corda- 
ges. Les  poeles  et  les  accessoires 
iont  tres  fermes  et  le  materiel  pour 
a  fabrication  de  ces  lignes  devient, 
lit-on,  rare.  Les  toles  noires  et  gal- 
/anisees  sont  marquees  de  nouveau 
j  la  hausse  et  le  marche  manque  des 
ipprovisionnements  necessaires.  Le 
er-blanc  brut  a  monte  de  deux  cents 
a  livre,  tandis  que  le  spelter  et  I'an- 
:imoine  ont  quelque   peu   monte. 

Le  ton  est  tres  fort  pour  le  tuyau 
a  gaz  et  une  hausse  des  prix  n'est 
oas  improbable.  Le  tuyau  de  plomb  et 
les  feuilles  de  plomb,  la  soudure  et 
autres  produits  du  plomb  peuvent 
Tionter  d'un  moment  a  I'autre.  On  fait 
rapport  que  les  affaires  sont  tres  ac- 
tives. 

LES     MECHES     EN     SERIES     SONT 
MARQUEES   PLUS   CHERES 

Meches  —  Le  prix  des  meches 
rwin,  en  series, se  vendent  plus  cheres. 
Les  veritables  Irwin  se  vendent  ac- 
tuellement:  No  9,  $4.80  la  serie; 
$7.40  pour  le  No  13,  tandis  que  pour  le 
centre  solide,  les  dimensions  respec- 
tives   se   vendent  $3.60   et   $7   la   serie. 

LES    BOUTS    SONT    PLUS    CHERS; 
LE  TUYAU  FERME;   UNE  HAUS- 
SE POURRAIT  SE  PRODUIRE 

Bouts  et  tuyau  —  Les  avances  deja 
annoncees  dans  certains  quartiers 
pour  les  bouts  (nipples)  sont  devenues 
generates,  et  le  marche  est  ferme.  Les 
prix  du  tuyau  aussi,  par  suite  de  I'af- 
fermissement  recent  du  marche  pour 
la  matiere  premiere,  et  sa  rarete  lais- 
sent  prevoir  des  prix  plus  eleves 
pour  les  diverses  dimensions  avant 
!ongtemps. 

LA   CORDE    A   CHASSIS    PLUS 
CHERE 

Corde    a    chassis    —    Des    prix    plus 


eleves  sont  en  vigueur  pour  la  corde 
a  chassis  et  voici  quels  sont  les  prix 
nets:  No  6,  la  lb.,  85c;  No  7,  84c  et 
8-12,  83c. 

DE    FREQUENTES    AVANCES   SONT 
FAITES    SUR    LA    QUINCAILLE- 
RIE POUR  ENTREPRENEURS 

Quincaillerie  pour  entrepreneurs  •  — 
Diverses  augmentations  sont  devenues 
en  vigueur  pour  la  quincaillerie  d'en- 
trepreneurs  et  les  lignes  Peterboro  et 
Springer  sont  marquees  a  une  hausse 
de  7'/2  pour  cent.  Le  ton  est  fort  et 
tout  indique  qu'il  y  aura  d'autres 
avances   sur   certaines   lignes. 

LA   FIBRE   DE   MANILLE   PLUS 

FERME;  LES  VENTES  DU 

CABLE  PEU  CONSIDE- 

RABLES 

Cable  et  cordage  —  Le  mouvement 
du  cable  et  du  cordage  est  leger,  et 
bien  qu'il  n'y  ait  pas  de  changement 
dans  la  base,  les  fibres  de  manille  en 
particulier  se  vendent  cheres,  de 
meme  que  le  materiel  en  jute.  La 
base  actuelle  pour  le  cable  de  manille 
pur  est  a  31c;  pour  le  manille  Beaver 
ou  anglais,  27c;    et  le  sisal,  23'  2c 

L'HUILE    DE   CHARBON    ET    LA   GA- 
ZOLINE    FERMES;    ILS   SE   VEN- 
DENT  BIEN 

Huile  de  charbon  et  gazoline  — 
Les  marches  sont  actifs  pour  la  sai- 
son,  et  aucun  changement  n'a  ete 
enregistre  sur  I'huile  de  charbon  ou 
sur  la  gazoline.  Les  prix  de  I'huile 
de  charbon  varient  entre  22c  et  25c 
le  gallon,  suivant  leur  qualite,  tandis 
que  la  gazoline  se  vend  33c  le  gallon, 
pour  la  variete  a   moteur. 


LES  ACCESSOIRES  TRES  FERMES: 
LE    MATERIEL   A    POELE    RARE 

Poeles  et  accessoires  —  Par  suite 
du  fait  que  les  matieres  premieres 
ne  peuvent  etre  obtenues  actuellement 
qu'a  prime,  et  parfois  il  est  impossible 
de  s'en  procurer,  le  marche  des  acces- 
soires a  poeles  est  tres  ferme.  Les 
prix  des  diverses  lignes  sont  sur  une 
base  ferme   et   le  ton   est  a   la    hausse. 

On  peut  dire  que  la  meme  situation 
existe  sur  le  marche  des  poeles.  Le 
manufacturier  doit  entierement  comp- 
ter sur  les  fabriques,  et  si  ce  n'etait 
a  cause  du  fait  que  quelques-uns  se 
sont  proteges  en  s'assurant  des  ap- 
provisionnements  plusieurs  mois  a 
I'avance,  la  rarete  aurait  existe  avant 
aujourd'hui  pour  les  articles  manufac- 
tures. La  demande  est  active  sur 
toutes   les   lignes. 

LES  CLOUS  SE  VENDENT  BIEN: 
LA  BROCHE  MONTE 

Clous  et  broche  —  Le  mouvement 
des  clous  continue  d'etre  actif  sur  la 
base  augmentee  de  la  semaine  der- 
niere.  Les  approvisionnements  sont 
assez  bons,  et  le  commerce  des  clous 
a  ete  reellement  actif  depuis  quelques 
semaines.  Le  prix  de  la  base  pour  les 
clous  de  broche  et  decoupes  est  de 
$5   le   baril. 

Les  diverses  diametres  de  broche 
ont  de  nouveau  subi  une  hausse  et 
les  changements  sont  les  suivants: 
Galvanises  unie,  No  9.  $5.50,  les  100 
livres;  No  12,  $5.65:  No  13,  $5.75: 
galvanisee  a  ressorts,  No  9,  $5.54; 
No  12,  $5.70;    No  13,  $5.80. 

L'ACIER    MONTE    DE    30c:     LE    FER 

ORDINAIRE    EN    HAUSSE 

DE    15c 

Acier  et  fer  —   Le   marche   des  bar- 


N'importe  quel  produit  bien  fait  du  meilleur  materiel  vaut  certainement  la 
peine  de  porter  le  nom  de  son  fabricant.  Si  Ton  vous  a  colle  un  harnais 
d'une  marque   inconnue,  achetez  la   prochaine  fois.   un   bon 

Harnais  portant  la  marque  Imperial 

Ce  harnais  vous  arrivera  garanti  tant  sous  le  rapport  du  materiel  que  sous 
celui  de  la  fabrication.  Allez  chez  votre  marchand  et  slemandez-lui  de  vous 
montrer  le  Harnais  Imperial.  II  ne  se  vend  pas  plus  cher  que  les  harnais  or- 
dinaires,  et  vous  etes  certains  d'avoir  ce  que  vous  achetez. 

Specialistes  en  fait  de  harnais  depuis  50  ans. 

SAMUEL  TREES  &  CO.,  Limited 

42  Wellington  St.  East,  TORONTO. 
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res  de  fer  et  d'acier  a  monte:  les 
barres  d'acier  se  vendant  30c  le  quin- 
tal plus  cheres  et  le  fer  15c.  Le  mar- 
che  est  tres  ferme,  et  le  mouvement 
des  approvisionnements  au  commerce 
continue  d'etre  tres  actif.  Aucun  chan- 
gement  n'a  ete  enregistre  sur  les  meil- 
leures  qualites  d'acier,  tels  que  ceux 
qui  servent  a  la  fabrication  des  outils 
ou  des  instruments  de  mines. 
Nous  cotons: 

Acier  doux 4.05 

Acier  a  machinerie,  fini  fer  .    .  4.10 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.00 

Acier  a  pneus 4.25 

Acier  a  bandes 4.05 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier    fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer    ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.90 

Fer  raffine,  les  100  lbs   ...    .  4.75 

LES  TOLES  A  LA  HAUSSE  ET  LES 

APPROVISIONNEMENTS 

LEGERS 

Plaques  et  feuilles  —  Le  mouve- 
ment du  prix  est  a  la  hausse,  surtout 
pour  les  toles  galvanisees.  Les  prix 
sont  de  25c  plus  chers  sur  quelques 
calibres,  et  le  ton  porte  vers  d'autres 
avances  avant  que  les  prix  soient  ra- 
justes  a  la  baisse.  Les  approvisionne- 
ments sont  difficiles  a  obtenir.  Les 
feuilles  de  tole  noires,  aussi,  sont 
plus  fermes,  et  les  prix  ont  ete  rajus- 
tes,  dans  quelques  cas  les  divers  ca- 
libres etant   marques  a   la   hausse. 

Nous  cotons: 

Tole  noire  en  feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre  10 5.90  6.20 

Calibre  12 5.95  6.25 

Calibre  14 6.00  6.30 

Calibre  16 6.10  6.40 

Calibre  18-20 6.55  6.70 

Calibre  22-24 6.70  6.75 

Calibre  26 6.70  6.80 

Calibre  28 7.00  7.00 

Tole  galvanisee  en  feuilles: 

10%   onces 9-00 

Calibre  28 8.85 

Calibre  26 875 

Calibres  22  et  24 8.40 

Calibre  16 8.00 

Calibre  18 8.25 

Calibre  20 8.25 

Tole  anglaise: 

Calibre  28 9-75 

Calibre  26 950 

Calibre  24 8.90 

Calibre  22 8.55 

Calibre  18  et  20 8.35 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brises. 

IL    POURRAIT    SE    PRODUIRE    UNE 

HAUSSE    IMMEDIATE   SUR    LE 

PRIX   DES   PRODUITS   DU 

PLOMB 

Produits  du  plomb  —  Le  marche  est 
tellement  ferme  qu'une  avance  du 
prix  parait  imminente.  Le  plomb  en 
saumon    est    ferme,    et    certains    des 


marchands  de  gros  et  des  manufactu- 
riers  anticipaient  une  tendance  vers 
la  hausse  a  la  base  que  I'on  pouvait 
coter.  La  soudure,  aussi,  par  suite 
des  marches  a  la  hausse  pour  le  fer 
blanc,  a  Londres,  est  tres  ferme.  Une 
avance  n'est  pas  du  tout  improbable, 
ces  jours-ci. 
Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.12J 

Rebuts  de  plomb 0.13i 

Courbes  et  trappes  en  plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3A  la  lb., 

pied   carre,   la  lb 0.12J 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8  lbs, 

pied  carre 0.09J 

Feuilles  coupees,  %c  extra  et 
feuilles  coupees  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 

Soudure,  garantie,  la  lb.   .    .    .  0.37* 

Soudure,  strictement,    la    lb.    .  0.33 

Soudure,  commerciale,  la  lb.    .  0.32 

Soudure,   wiping,   la  lb.    .    .    .  0.30 
Soudure  a  broche  (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.38| 

50.60 0.41* 

Zinc  en  feuilles,  casks    ....  0.16 

Zinc  en  lots  brises 0.16 

TUYAU  DE  FER 
Standard   Buttweld 
Les  100  pieds. 
Acier  Fer  forgfi 

Noir        Gal.            Noir  Gal. 

Vg    pc...    $  6.00       J  8.00       $ $ 

%    pc...        4.53           6.66           5.13  7.26 

%    pc...        4.53           6.66           5.13  7.26 

%    pc...        5.99           7.57           6.84  8.42 

%    pc...        7.53           9.66           8.68  10.81 

1  pc...  11.14  14.28  12.84  15.98 
1%  pc...  15.07  19.32  17.37  21.62 
iy2    pc...      18.01         23.10         20.76  25.85 

2  pc...  24.24  31.08  27.94  34.78 
2%    pc...      38.90         49.73          

3  pc...      50.87         65.03  

ZV2    pc...      64.86         81.88  

4  pc...      76.85         97.01  

Standard   LapweJd. 

Acier  Fer  forge 

Noir  Gal.  Noir  Gal. 

2  pc...  $27.94  $34.78  $31.64  $38.11 
2V2    pc...      40.66  51.48  46.51  67.33 

3  pc...  53.17  67.32  60.82  74.97 
3y4    pc...      66.70  83.72  75.90  92.92 

4  pc...  79.03  99.19  89.93  110.09 
41/2    PC...      88.00  113.00  107.00  132.00 

5  pc...    103.00  132.00  125.00  154.00 

6  pc...    133.00  171.00  162.00  200.00 

7  pc...    175.00  224.00  211.00  259.00 

8  pc...    184.00  235.00  221.00  273.00 

LE       MARCHE       DU       FER-BLANC 

MONTE   DE    MEME  QUE 

L'ANTIMOINE. 

Metaux  en  lingots  —  Les  caracte- 
ristiques  de  la  semaine  ont  ete  des 
avances  sur  le  fer-blanc  et  I'antimoi- 
ne.  Le  plomb  s'est  remis  sur  une 
base  stable. 

Cuivre  —  II  y  a  tres  peu  de  change- 
ment  a  enregistrer  sur  ce  marche  et 
le  mouvement  a  ete  Iimlt6  et  les 
ventes  peu  nombreuses.  Le  prix  est 
de  23%c  la   lb. 

Fer-blanc  —  Le  marche  de  Lon- 
dres a  enregistre  deux  fortes  avan- 
ces d'environ  4£  chacune,  et  la  cote 
locale  a  monte  de  2c  la   lb.  a  60c. 

Plomb  —  Ce  metal  s'est  quelque 
peu  stabilise,  et  le  prix,  tout  en  res- 
tant  sans  changement,  est  ferme.  On 
ne  s'attend  pas  a  des  declins  dans  le 
moment. 


Spelter  —  Le  marche  est  tres  fort 
et  I'on  a  enregistre  un  petit  change- 
ment dans  le  prix,  une  avance  de  J/8c 
mettant    la   cote    a    "lOV^. 

Aluminum  —  Tres  peu  d'affaires 
sont  faites  sur  ce  metal  et  le  prix 
est  maintenu  a  34c. 
Fer  en  gueuse  —  La  base  du  prix  de 
$50  regit  encore  ce  marche  pour  les 
quelques  pelites  affaires  qui  y  sont 
faites. 

LA   PEINTURE 

On  constate  actuellement  une  acti- 
vity tres  marquee  chez  les  fabricants 
de  peinture,  et  il  n'y  a  pas  d'arret 
dans  les  commandes  qui  arrivent.  Les 
prix,  en  general,  ont  ete  maintenus, 
et  il  n'y  a  pas,  pour  ainsi  dire  de 
changement    a    enregistrer. 

La  situation  de  I'huile  de  graine 
de  lin  n'est  pas  plus  difficile  qu'elle 
I'etait,  mais  la  graine  de  novembre 
etait  cotee  la  semaine  derniere  a  $5 
le  boisseau,  base  de  Fort  William.  La 
graine  canadienne  est  arrivee  en  cer- 
taine  quantite,  mais  son  mouvement 
est  encore  lent  et  elle  sera  probable- 
ment  lente  a  arriver.  Certains  disent 
qu'une  grande  partie  de  la  recolte  n'a 
jamais  ete  mise  a  I'abri  et  que,  par 
suite,  elle  ne  sera  pas  battue  avant 
le  printemps  prochain.  Les  prix  res- 
tent  autour  de  $2.33  le  gallon  pour 
I'huile   pure. 

La  terebenthine  est  stable  et  plutot 
rare,  $2.33  etant  le  plus  bas  prix  de 
mande  pour  les  lots  de  baril  simple, 
le  gallon.  II  n'y  a  pas  eu  de  change- 
ment sur  le  mastic  et  le  blanc  de 
plomb  reste  au  prix  annonce  la  se- 
maine derniere. 

LA  TEREBENTHINE   EST  RARE  ET 
MAINTIENT   SON    PRIX 

Terebenthine  —  Les  conditions  du 
marche  restent  sans  changement  el 
les  prix  sont  fermes  et  stables.  Cer 
tains  ont  demande  entre  $&35  el 
$2.45  pour  des  lots  de  baril  simple 
le  gallon.  II  est  plutot  difficile  de  se 
procurer  des  approvisionnements  suf 
fisants,  bien  que  a  part  les  besom 
pour  fabrication,  le  commerce  ordi 
naire  du  detail  soit  plutot  limite  i 
cette  saison  de   I'annee. 

Nous  cotons: 


Terebenthine — 


De  1  a  4  barils  .... 

Par  petits  lots   .... 

(Empaquetage  extra) 


Gal.  Imp 
2.35  2.45 
....     2.65 


L'HUILE    DE    GRAINE    DE    LIN    ES 
PLUS    STABLE;     LA    GRAINE 
A   $5.00 

Huile  de  graine  de  lin  —  Aucu 
changement  pour  ainsi  dire  n'a  et 
fait  sur  la  base  du  marche  pour  I'hu 
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le  de  graine  de  lin,  et  le  peu  de  chan- 
gement  qu'il  y  a  eu  tndique  un  ton 
plus  fort.  Les  approvisionnements  de 
graine  de  I'Ouest  canadien  sont  arri- 
ves en  petite  quantite  aux  broyeurs, 
mais  les  rapports  indiquent  que  I'hi- 
ver  hatif  dans  I'Ouest  du  Canada  a 
rendu  impossible  la  recolte  du  lin, 
lequel  est  reste  en  tige  dans  plusieurs 
cas  et  Ton  ne  s'attend  pas  a  ce  qu'il 
soit  battu  avant  le  printemps  pro- 
chain.  En  attendant,  certaines  quan- 
tites  de  graine  arrivent  de  I'Argen- 
tine. 

Personne  n'ose  exprimer  une  opi- 
nion sur  ce  que  sera  I'avenir  imme- 
diat  des  prix.  Un  prix  de  $5  le  bois- 
seau,  Fort  William,  pour  la  graine  de 
novembre,  a  ete  la  regie  du  milieu  de 
la  semaine.  Les  ventes  sont  bonnes 
pour  la  saison. 

Nous  cotons: 


Brute- 


Gal.  Imp. 

....      2.34 


Au- 

des- 

sous 

5 

1      del 

1 

.onnes  tonne  tonne 

En  barils   ... 

$5.00  $5.25  $5.60 

En  y2  barils   .    .    .    . 

5.X  5 

5.40     6.30 

Par  100  livres  .    .    . 

5.85 

6.10     6.45 

Par  25  livres   .    .    . 

6.10 

6.35     6.70 

Par  12^   livres    .    . 

6.35 

6.60     6.95 

En  boites  3  et  5  lbs 

8.10 

8.35     8.70 

En  boites  2  et  3  lbs 

8.60 

S.35  10.20 

En  caisses  100  lbs. 

7.15 

7.40     7.75 

saison  prochaine.  Les  divers  manu- 
facturers de  peinture  ont  ete  tres 
occupes  recemment,  et  la  fabrication 
des  peintures  se  fait  actuellement  sur 
une  grande  echelle.  Les  prix  sont 
stables  sans  changement.  On  s'attend 
a  ce  que  les  manufacturers  en  arri- 
vent bientot  a  une  decision  sur  la  base 
qui  sera  en  vigueur  la  prochaine  sai- 
son pour  les  diverses  lignes  manufac- 
turers. 

PEINTURES 
Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 


1  a     4  barils 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a     4  barils 2.36| 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nale. 

LA    BASE    DU    MASTIC    EST    FERME 

ET   LES   VENTES   SE    MAIN- 

TIENNENT 

Mastic  —  Le  ton  du  marche  du 
mastic  est  stable,  et  les  ventes  au 
commerce  commencent  a  s'ameliorer. 
Avec  I'huile  chere,  il  n'y  a  pas  de 
perspectives  de  reductions  substan- 
tielles  sur  le  mastic,  et  de  fait  tout 
indique  un   marche  ferme. 

Mastic    Standard: 


L  Iquide-bronze. 

Llquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 

Bleu. 

La  livre 0.12     0.12 


Couleurs   (seches) 


la  livre 


Terre  d'Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets   de  100  livres    ..    ..0.08     0.09* 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.11     0.15 

Terre  d'Ombre  bruise,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  ..   ..0.08     0.09* 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.15     0.17 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets   de    100    livres    .  .0.08*  0.09' 


BEAUCOUP   DE  COMMANDES  SONT 

PRISES   POUR    LES  PEINTURES 

PREPAREES,    ETC. 

Peintures  et  specialites  —  Les  com- 
mandes  pour  I'an  prochain  pour  les 
peintures  et  les  diverses  lignes  de 
specialites  sont  tres  considerables. 
Les  approvisionnements  sont  de  beau- 
coup  reduits  entre  les  mains  du  mar- 
chand  et  cela  necessite  le  placement 
a  I'avance  de  ses  commandes  pour  la 


Fers  a 

Cheval 

MARQUE 

"IH.  R.  M" 


Pas  de  meilleure  qualite 
sur  le  marche 


iEPUIS  la  mise  en  forme  du  fer  et  le  "replia- 
ge"  des  crampons  —  durant  tous  les  procedes 
de  sa  fabrication  jusqu'au  pergage  des  trous  pour 
les  clous — ces  fers  sont  faits  avec  ce  soin  et  cette 
attention  apportes  au  detail  qui  infailliblement 
assurent  satisfaction  au  marechal-ferrant.  Les 
fers  M.  R.  M.  sont  faciles  a  poser,  leurs  rainures 
faites  avec  precision  et  ils  sont  bien  decoupes. 
Une  inspection  rigide  a  chacune  des  phases  de 
leur  fabrication   assure    I'uniformite    parfaite. 

ASSUREZ-VOUS     DES     CLIENTS     SATISFAITS. 

COMMANDEZ     MAINTENANT     VOS     FERS 
M.     R.    M. 

Montreal  Rolling 
Mills  Co.,  Limited 

Montreal,  P.  Q. 
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Terre  de  Sienne  pure,  tonnelets 
de  10  0  livres 0.15 

Terre  de  Sienr..;  brulSe,  No  1,  100 
livres °-9* 

Terre  de  Sienne  bruise,  pure,  100 
livres 015 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0  19     0  db 

Chrome  jaune ■?■*<>     «•" 

Vert  Brunswick,   100  lbs.. 0.10     0.144 
Rouge  lndien,  Kegs  100  li- 

vres 015     0Z0 

Rouge  lndien,  No  1,  Kegs 

100  livres °-06     °17 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur    ., 0.07     0.09 

Rouge  Venitien,  No  1  ..   .  .0.034  0.054 

Noir  fin,   pur  sec 0  094  0.1& 

Ochre  d'Or,  100  livres  • -0-08  0.12 
Ochre  blanche,  100  livres  ..0.054  0 .06 
Ochre  blanche,  barils  .  .0  04  0.044 
Ochre  jaune,  barils  .  ..  0.034  0.054 
Ochre  francais,  barils  . .  0.06  U.iu* 
Ochre  sapin,  100  livres  ..0.07  0.08 
Oxyde  rouge  canadien,   en 

barils v.\)&§  u.uoj 

Rouge    Super   Magnetic 0.05 

Vermilion • 

Vermilion  anglais ^ou 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

COULEURS  A   L'HUILE   PURE 

bottes  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0-23     0.30 

Rouge  lndien n'?3  0  55 

Jaune  chrome,  pur 0^53  0.&& 

Ochre  dor.  pur 0.30  0.3Z 

Ochre    de    sapin    francos,     ^  ^  ^ 

Verts,  purs'.  V".    "/  .  '•    '{.M    0« 

Terres  de  Sienne 0.34     0.3b 

Terres  d'Ombre 0.34     0.36 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.50 

Bleu    de    Prusse 1-J0     1.02 

Noir  fin u-d"'       .   „6 

Noir  {voire " 

Noir   de   peintre   d'enseigne^  ^    ^  ^ 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite ?7'47i 

Albagloss,  C.  P.   C 5.75 

Email   "Blanc",B-H 6.90 

Mooramel 

Vitre  Simple    Double 

epais-      <§pais- 
Les  100  pieds  seur        seur 

A,rous  de   ,5    ..II..J.    .»;•{ 

11  ?  \l '    ..   21.80       26.40 

^  ^  40 23  50       30  00 

t\lZ •'    ••   24.60       30.80 

l\\«l .    ..    26.50       32.70 

*\  HI .    ..    29.70       35.40 

71  *  80 45  45 

81  a  85 48  g5 

86  a  90 49  80 

91  *  94 I!   58.55 

95  a  100 65  35 

101  a  105 7,  10 

106  a  110 

Escompte  a  la  caisse,  15  et  20%. 
Escompte  a  la  feuille,  5%. 
Coinptanl    2  pour  cent. 

f.a.b.  Montreal. 


Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pied 0.80 

Glaces  de     1  a     2  pieds 0.90 

Glaces  de     2  a     3  pieds 0.95 

Glaces  de     3  a     4  pieds 1.15 

Glaces  de     4  a     5  pieds 1.35 

Glaces  de     7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de     5  a     7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  a  15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds 1.95 

Glaces  de  25  a  50  pieds 2.15 

Glaces  de  50  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces   de   101   a  110   de  largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  20  pour  100. 
Livraison  en  ville,  25  pour  100. 
f.a.b.  Montreal. 

Clous  de  vitriers. 

Recouverts    zinc,    $1.68   les   douze   pa- 
quets  de  6  livres  brut. 

BLANG    DE    PLOMB 

(Moulu    dans    I'huile) 

Montreal  Toronti 

Anchor,  pur $17.00  $17.35 

Crown  Diamond  ....     17.00     17.36 

Crown,  pur 17.00     17.35 

Ramsay,  pur 17.35     17.35 

Green  Seal   ......     17.00     17.35 

Moore,  pur 17.00     17.35 

Tiger,  pur 17.00     17.35 

O.  P.  W.  Dec,  pur  .    .    .     17.25     17.60 
Elephant,   veritable    .     .      17.50     17.85 

Red  Seal 17.00     17.35 

Decorators,  pur   ....     17.00     17.35 
O.  P.  W.  anglais  ....     17.20     17.55 
B.B.    veritable    plomb,    molns   d'une 
tonne,   $18.50,    Toronto;    $18.15,    Mont- 
real.   Lots    d'une    tonne,    molns    5%; 
lots  de  5  tonnes,   moins  10%. 

Vert  de  Paris 

En  barils,  environ   600  lbs   .    .  0.48 

En  kegs  de  250  lbs 0.484 

En  barillets,   50  et  100  lbs    .    .  0.49 

En  barillets,  25  lbs 0.50 

En  paquets  de  1  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.52 

En  paquets  de  %  lb.,  caisse  de 

100  lbs 0.54 

Peintures  preparees 

Elephant,  blanche 4.95 

Elephant,  couleurs 4.65 

B-H  Anglaise,  blanche 6.05 

B-H  Anglaise,  couleurs 4.85 

B-H  a  plancher 4.00 

B-H,    plancher-vestibule 4.80 

Minerve,  blanche 4.90 

Minerve,  couleurs 4.60 

Crown  Diamond,  blanche 4.80 

Crown  Diamond,  couleurs 4.65 

Crown  Diamond,  a  plancher  .  .   ..4.00 

B-H  Fresconette,  blanche 3.60 

B-H  Fresconette,  couleurs 3.50 

Moore,  couleurs,  nuances 4.80 

Moore,  couleurs,  blanches 5.00 

Moore,  peinture  egyptienne,  toutes 
couleurs 3.8i 


Moore,  peinture  de  plancher  ..   ..3.75 

Moore,  Sani-fiat 3.75 

Moore,  Mooramel 

Jamieson's  &  Crown  Anchor  ..  ..4.30 

C.P.C.  pure,  blanche 5.05 

C.P.C.  pure,  couleurs 4.80 

O.P.W.  marque  Canada,  blanche ..  4 .  80 
O.P.W.  marque  Canada,  couleurs. 4. 50 
O.P.W.    marque    Canada,    a   plan- 
cher   4.00 

O.P.W.  a  mur,  blancho 3.60 

O.P.W.  a  mur,  couleurs 3.50 

Ramsay  pure,  blanche 4.90 

Ramsay  pure,  couleurs 4.65 

Martin-Senour,  100%  blanche..  ..5.05 
Martin-Senour,  100%  couleurs  ..4.80 
Martin-Senour,  Porch  paint  ..  ..4.55 
Martin-Senour,  Newtone,  blanche  3.60 
Martin-Senour,  peinture  a  plan- 
cher   4.00 

Sherwin-Williams,  blanche 5.05 

Sherwin-Williams,  coulours  ..  ..4.80 
SherwimWilliams,  a  plancher.    ..4.00 

Flat  Tone,  blanche 3.60 

Flat  Tohe,  couleurs 3.50 

Lowe  Bros.,  H.  S.,  blanche  ..  ..5.05 
Lowe  Bros.,  H.  S.,  couleurs  ..  ..4.80 
Lowe  Bros.,  Hard  drying  floor  ..4.00 

Mellotone,  blanche 3.75 

Mellotdne,  couleurs 3.50 

Sanitone,  blanche 3.60 

Maple  Leaf,  blanche 5.05 

Maple  Leaf,  couleurs 4.80 

Maple  Leaf,  a  plancher. .  .....  .  .4.00 

Pearcy,  preparers,  blanches  ..    ..4.25 

Pearcy,  preparers,  couleurs   ..    ..4.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Shellac. 

Blanc   pur,    gall 6.25     7.40 

Orange  pur,  gall 6.00     6.90 

BLANC 

XXX 0.18 

XX 0  16| 

X 0.151 

XC 0.13i 

Japonais 0.13 

XXX  Extra 0.19 

XX,  grand 0.17| 

XLCR 0.164 

X  Empire 0.15| 

X  Press 0.14 

COULEURS 

No  5 0.13| 

No  1 0.12| 

No  7 O.llf 

No  1A O.lOf 

No  IB 0.092 

Fancy 0.15 

Lion 0.134 

Standard 0.12 

Popular 0.104 

Keen 0.09 

Les  lignes  ci-dessus  sont  sujettes  a 
un   escompte   au   commerce     pour  la  j 
vente  en  quantity. 


Si     vous    eprouvez    quelque 
embarras    dans    vos    achats 

CONSULTEZ 

les  Annonces  du 

PRIX  COURANT 

et   Scrivez    aux    annonceurs 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENT8     EN     COUR     DE     CIR- 
CUIT 


I  J.  Perlman  et  al.  vs   J.   M.   D.   Ambe- 

las,  $56. 
J  J.  Fioritto  vs  Alph.  Gauthier,   $12. 

E.  Sauv6  vs  G.  Martin,  Sr  &  Jr,  $63. 
I  A.  Ornstein  vs  J.  McGinnis,  $12. 
Bramson's  Auto   Service     vs     W.   W. 

Craig,  $32. 
O.   Bisaillon   vs   P.   Turcotte,   $18. 
O.  Bisaillon  vs  J.  B.  Demers,  $25. 
N.   G.  Valiquette,   Lt£e  vs  Edm.   Mar- 

chand,   $19. 
Wolf  Sayer   &   Heller   vs   J.   Rousille, 

$14. 
J.  Fineberg  vs  Red   Service  Co.,  Lad., 

et  al.,  $45. 
Corona  Phonograph  Co.,  Ltd.  vs  Jean- 
ne Nantel,  $25. 
Glasgow  Brook  &  Co.  vs  J.  E.  Everitt, 

$30. 
W.  Robert  vs  J.  B.  Bauln,  $77. 
Beaudoin  Lt£e  vs  C.  Gosselin,  $30. 
P.  M.  Beaudoin  vs  A.  McLeod,  $29. 
P.   M.   Beaudoin   vs   Thos.    De   Gagne\ 

$31. 
J.   Lamoureux,   et  al.   vs   S.   Glenfield, 

$17. 

D.  Aranovitch  vs  Alf.  McGee,  $35. 

P.  Cousineau,  et  al.   vs  E.   &   H.   Pre- 

vost,  $35. 
H.  Rees  vs  A.   Litivin   &   Son,  et  al., 

$750. 
R.  A.  Pigeon,  et  al,  vs  Levesque,  La- 

brosse   &   Cie,  $87. 
J.  B.  Clement  vs  John  Kidd,  $21. 
Mme  L.   Gravel,   et  vir.,   et  al.   vs  Ls 

Delcourt,   $40. 
East  End   Garage   vs   X.   Corbeil,   $20. 
S.    Nesbitt   vs   M.    Minogue,    $81. 
S.  Croysdill  vs  V.  Lajoie.   $67. 
O.   Mongenais  vs  Ruben    Shapiro,   $42. 
A.  Comtois  vs  Armand  Lafrance,  $20 
H.  Cohen  vs  L.  Mazur,  et  al.,  $42. 
J.  P.  Aubin  vs  Sam  Lavine,  $35. 
J.  D.  McGill  vs  M.   Singer,  $50. 
Angeline   Meunier   vs   Mme   Jean   Pel- 
letier,  et  vir.,  $20. 
Mme  D.  Boisvert,  et  vir.  vs  John  Od- 

nick,    $55. 
J.   E.   Petitclerc    vs     Benoit   Dussault, 

Lachine,  $45. 
A.  Tessier  vs  L.  Lebrer,  $62. 
S.   L.   Contant     vs      Hudon   &   Orsali. 

Lt6e,   $77. 

E.  Gayer  vs  J.  A.  Duguay,  $32. 

M.  L,  H.  &  P.  Co.  vs  S.  Noble,  $34. 
J.  E.  Ranger  vs  D.  Fournier,  $48. 
A.  Marcil  vs  J.  J.  Gougeon,  $11. 
A.   Gauvin  vs  A.   Gamache,   $16.    - 
H.  Lalonde  vs  V.  Blair,  $61. 

F.  Bonhomme  &  Co.  vs   J.  A.  Julien. 
$90. 

C.  K.  R.  Henry  vs  Wm.  Riddleworth. 

$16. 
H.  Cyr  vs  E.  Lecavalier,  $18. 
A.  Briger  vs  P.   Sp'ro,  $36. 
P.  Larcher  vs  Jos.  Tobin,  $47. 
London      Sponging     Co.      vs      College 

Brand    Clothing   Co..    Ltd..   $22. 
J.  Leduc  vs  D.  Dore,  $88. 
Outremont  Garage      vs     C.   Dagenais. 

$14. 
N.  Leclaire  vs  A.  Malette  dit  Gagnon, 

$32. 

G.  Therrien  vs  Jos.  Girard.  $24. 
J.  A.  Lalonde  vs  A.  Bayard.  $19. 
A.  Pouliot  vs  J.   E.  Leclaire,  $40. 
Couvrette    &.    Sauriol.    Ltee    vs    Home 

Products  Co.,  $60. 
M.  L„  H.  &  P.  Co.  vs  Hotel  L'aiglon. 

$66. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  O.  Gelinas,  $31. 
Mme  R.  Grasson  vs  A,  Roy,  $18. 


N.   G.  Valiquette,  Ltee  vs  Z.   Heroux, 

$17. 
N.  G.  Valiquette,  Lt£e  vs  E.  Etienne, 

$11. 
Z.  Pesant  vs  Z.  Prezeau,  $29. 
M.  Rafolovitch  &  Co.  vs  A.  Martineau, 

$16. 
M.   P.    S.    Corporation   vs   D.    Girardo, 

$31. 
Sec.   Financiere   Inc.   vs   Jos.   Gagnon, 

Lasarre,  $41. 
M.  Rafolovitch  &  Co.  vs  E.  Mandevil- 

le,  Verdun,  $26. 

E.  Pilon  vs  P.  Belanger,  Verdun,  $19. 
P.    Claude   vs   Alb.    Lauzon,    Ste-Gene- 

vieve,  $10. 
G.   Therrien   vs  Jos.   M6nard.   Verdun, 

$47. 
R.   P.   Raymond      vs     E.  E.  Donovan, 

Quebec,   $52. 
I.  Caron  vs  Frank  Roger,  $20. 

F.  Legault  vs  Urgel  Desroches,  $46. 
S.  Ginberman  vs  A.  Allard,   $52. 

A.   Dreary  vs   Benjamin  Leduc,   $79. 
R.  L.  Duckett  vs  Maurice  Girard,  $10. 
W.  Bourassa,  et  al.  vs  Geo.  Ouellette, 

$43. 
W.  Bourassa,  et  al.  vs  F.  Batiste,  $41. 
W.   Bourassa,   et   al.   vs   Art.   Lacasse, 

$19. 
W.  Bessette,  et  al.  vs  James  Hay,  $25. 
J.  Paquette  vs  Rosario  Muir,  $17. 
P.  .M.  Beaudoin  vs  C.  Bazinet,  $58. 
A.  Brien  vs  P.  Champagne,  $28. 
T.   Auger     vs      W.  Gingras,    Sault-au- 

Recollet,   $19. 
Beaudoin  Ltee  vs  H.  Proulx,  Lachine, 

$11. 
H.  Larin  vs  Jos.  Gagno,  Lachine,  $16. 
V.   Bourdon    vs    G   .Lawson,   Lachine, 

$38. 
F.  Pirro  vs  Francisco  Lucie,  Lachine, 

$36. 
J.  Curotte  &  Sons  vs  Moses  Laborgne, 

Caughnawaga,  $28. 
E.  Provost,  et  al.  vs  E.  F.  Coolsshire, 

$18. 
Mme  E.    Page,  et  vir.   vs  Ls   Masson, 

$32. 
.1.  Beauregard  vs  Art.  Long,  $11. 
A.   Forgue  vs  Thos.  Carbonneau,  $35. 
Garmaise   Inc.    vs    Mme   A.   Limoges, 

et  vir.,  $13. 
D.  Fournier  &  Co.  vs  Vve  F.  Ferrant, 

$61. 
Mme    E.    Adhemar.    et    vir.    vs    Raoul 

Gagnon,  $29. 

O.  Vincent  vs  J.  E.  Labelle,  $36. 
A.   Handfield.  et  al.      vs     X.  Gagnon, 

$31.  . 

A.   Pigeon  vs  E.   Therrien,   $55. 
A.   Pigeon  vs  Edm.  G£n4reux,  $48. 


JUGEMENTS     EN     COUR     SUPE- 
RIEURE 


Cie  d'Arbitrage  de  Montreal  vs  W.  H. 
Pauze,   Montreal.   $802. 

J.  A.  Trudeau  vs  Jules  Augrignon, 
Montreal,  $191. 

Rose  &  Laflamme  &  Co.,  Ltd.  vs  Ozo- 
ne Water  Co.,  Ltd.,  Montreal,  $100. 

Maurice  McAvoy  vs  J.  L.  S.  Strong. 
National  Mfg.  &  Import  Co.,  Cal- 
gary, $369. 

B.  Ram.  Ltd.  vs  Ferd.  Feldstein,  Mont- 
real. $191. 

Salluste   Lavery    vs    Valerie   Thibert, 

Ste-Martine,  $325. 
A.   J.    Smith      Lumber      Co..   Ltd.   vs 

Holmes     Hogues,     Ltd.,     Montreal, 

$405. 

C.  A.  Guertin  vs  N.  Paquin,  Montreal, 
$112. 

A.  Godin     vs      J.   Perrault.   Montr£al- 

Nord.  $256. 
N.  G.  Valiquette,  Lt6e  vs  J.  M.  Gron- 

tlinV  Montreal,   $98. 


Albert  Hudon  vs  J.  A.  Christin, 
Montreal,   $20,090. 

J.  O.  A.  Aubry  vs  J.  Donat  Langelier, 
Montreal,  $49. 

A.  Arcand  vs  Geo.  Vandelac,  Mont- 
real, $1,100. 

G.  R.  Gray  vs  V.  S.  de  Beaujeu,  Mont- 
real, $180. 

Emma  Leroux  vs  Jos.  Lavoie,  Mont- 
real, lere  classe. 

Wilders  Ltd.  vs  Mme  A.  Beland,  Mont- 
real, $400. 

Legar<§  Auto  &  Supply  Co.  vs  J.  L. 
Laberge,  Fred.  Bienvenu,  Montreal, 
$50. 

Sam  Katz  vs  Hero  Bag  Co.,  Regd., 
A.   Cheroff.   Montreal.   $4,403. 

Coram.  Ecoles  vs  A.  Hamelin,  Mont- 
real, $1.0 

Comm.  Ecoles  vs  Frank  Alloise,  Mont- 
real $12. 

Comm.  Ecoles  vs  L.  A.  D.  Robert 
Montreal,   $10. 

(Omm.  Ecoles  vs  J.  V.  Chilshom, 
Windsor,    Ont.,    $7. 

Jane  Edwards  McCormack  vs  Young 
Pent  land  Simpton,  Montreal,  lere 
classe. 

Juliana  Lachance  vs  Geo.  Emile  Be- 
chard,  Montreal,  lere  classe. 

H.    Budyk   vs   Ben.   Cohen,   Toronto. 

J.  M.  Dery  vs  Can.  Car  &  Foundry 
Co..   Ltd.,    Montreal,   $1,810. 

F.  X.  Moisan  vs  J.  A.  Bilodeau, 
Montreal,  $129. 

J.  C.  H.  Dussault  vs  Alph.  Monette, 
Montreal,  $346. 

Molse  Chartrand  vs  Eug.  F.  Phillips 
Elect.  Works,  Ltd.,  Montreal,  $1,400. 

Gunns  Ltd.  vs  P.  R.  Leduc,  Montreal, 
$496. 

Evariste   Peioquin   vs   Lucien   IT.    Pin- 
soneault.         Marcel         Pinsonn 
Montreal    Ship.    Lining    Co.,    Mont- 
real, $100. 

Montreal  Financial  Times  Pub.  Co., 
Ltd.  vs  Wm.  Ford,  Montr 

Vict.  H.  Fuller  vs  F.  A.  Sylvestre, 
Vaudreuil,   $2,000. 

.las.  Dunlop  vs  A.  Alexander,  Mont- 
real, $276. 

J.  G.  Dupont  vs  Wilt".  I 'a, v.  Montreal, 
$140. 

Geo.  Coulombe  vs  C.  P.  R.,  Montreal, 
$1,550. 

N.   G.   Valiquette.   Ltee   vs    Mme   Owen 

Kelly.   $156. 

M.  Mieatan  vs  Can.  Steel  Foundries, 
Ltd.,  Montreal,  $390. 

J.  A.  R.  Sequin  vs  Cirrinde  Bourbon- 
nais,  Mme  Chas.  Manseau,  Mont- 
real, $130. 

L.  Labelle  vs  W.  Chicoyne,  Montreal, 
$3,604. 

John  Dolino  vs  Dom.  Bridge  Co.,  Ltd., 
Montreal.    *275. 

J.  G.  Dupont  vs  I  ;io  Hickock, 
Montreal.  $312. 

Edmond  Roussel  '  Jos.  Ouellette, 
Rose   Ouellette.   Montr& 

Mary  Ann  Workman  Savage  vs  Israel 
Ruben.   Montreal,   $148. 

F.  Greenberg  vs  James  Diamond, 
Montreal.   4eme  clas 

Continental  Guaranty  Ci  rp.  vs  Mau- 
rice  Leibovitch,    Mot  "16. 

J.   A.   Molleur  vs  Alcide   Moll 
qual.,  Montreal.  $135. 

Cie  Pare  Dorion  vs  Wm.  A.  Calton. 
Paul   A.   Calton,   Montreal.   s!9S. 

Yvon  Duchftrme  vs  Cbarles  Anger. 
Montreal.  $754. 

A.  Dupre  &  Cie  vs  Henri  Rousseau. 
Xicolet,    $103. 

R.  T.  Bartlett  vs  P.  F.  Richardson, 
Montreal,  $262. 

Marie  Lessard  vs  Jos.  Auclair,  Mont- 
real. l£re  classe. 
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Assurances    et    Cartes  d' Affaires 


Assurance  Patronale 

Manufacturiers, 
Entrepreneurs,  Commercants 

La  "Loi  des  Accidents  du  Travail  de 
la  Province  de  Quebec"  vous  Impose 
des  responsabilites  s£rieuses  relatlve- 
ment  aux  accidents  dont  vos  employes 
pourraient  etre  victimes  au  cours  de 
leur  travail,  ainsi  qu'a  la  reparation 
des  dommages  qui  pourraient  en  re- 
sulter.  "La  Prevoyance"  assume  pour 
vous  ces  responsabilites.  Elle  6met,  a 
des  taux  raisonnables,  des  polices  cou- 
vrant  toutes  les  responsabilites  du  pa- 
tron pour  les  accidents  a  ses  employes. 

Pour  plus  amples  renselgnements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  Tel.  Main  1626 
et  1627. 

J.   C.   GAGNB, 

Directeur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


ASSURANCE 
COMMERCIALS 

Un  commerce  quel  qu'il  soit  ne 
saurait  etre  solidement  protege, 
si  ceux  qui  contribuent  le  plus 
a  son  succes  ne  sont  pas  titu- 
laires  d'une  Police  d'Assurance 
dite  de  Protection  Commerciale. 

S'adresser  pour  tous 
renseignements   a   la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Siege    social        -       -        TORONTO 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.   Comptable.      Comptable 
Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  teiegraphlque:  "GONTHLET" 


La  Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

C»ntr*  I'lncendle 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,  Saint- Hyaclnthe. 


Bureau   Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Malson  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,     Verres 

a   Vltres,  Pelnture,  etc. 
Sp6clalit6;  —  Poeies  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239  rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  bSneficier  ses  olients  de 
cette  economie.  Attention  toute  spfi- 
ciale  aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs  les   marchands   de  la   cam- 

Eagne   seront  toujours   servis   au   plus 
as  prix  du  marchfe. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnle  Independante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 

(CHARTERED  ACCOUNTANT) 

Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs,  Prfits  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
120  St-Jacques,  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue  St- And  re,  Montreal. 


Solide  Pr ogres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 


SunLi 


ANADA 


SIEGE  SOOAL-KONTREAL 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fond£e  en  1851 
Assurances   contre    Incendie,   Assuran- 
ces   Maritimes,    d'Automoblles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,    la    D6sor- 
ganisation  Civile  et  les  Greves. 
ACTIF,   au-dela  de    ..    ..  $7,000,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  g£rant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  g6rant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autorise 

$2,000,000.00 
Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  Verse     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore   Meunler,   Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue    Notre  Dame    O.,    Montreal. 


in   *crlvant   aux   annonoeurt,  mentlonnez  "Le   Prix  CoUrant",  ».v.p. 
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ASSTJR  A  NCES 

L'ASSURANCE  CONTRE    LE   VOL   AVEC 
EFFRACTION   AU   CANADA. 


Le  24  novembre  une  assemblee  de  toutes  les 
jmpagnies  americaines  contractant  des  polices 
assurance  contre  le  vol  avec  effraction  au  Canada 
ete  tenue  a  Montreal  dans  le  but  de  former  une 
isociation  d'assureurs  dans  cette  branche  d'assu- 
mce.  Les  compagnies  canadiennes  et  anglaises 
aiemt  invitees.  Ce  genre  d'assurance  a  beaucoup 
igmente  au  cours  des  dernieres  annees,  tant  aux 
tats-Unis  qu'au  Canada.  Les  causes  de  cette  aug- 
mentation furent  analysees  par  M.  Samuel  B. 
Irewster,  assistant  secretaire  de  1'American  Surety 
■p.,  de  New-York,  a  une  assemblee  du  Toronto  In- 
urance  Institute  le  19  novembre.  En  1909,  $2,141,- 
5  (prime)  d'assurances  contre  le  vol  avec  effrac- 
3n  etaient  inscrits  aux  Etats-Unis  par  13  compa- 
nies; en  1918,  $7,202,428  furent  inscrits  par  30 
impagnies,  et  on  estime  que  les  chiffres  pour  1919 
iront  au-dessus  de  $10,000,000  inscrits  par  33  com- 
ignies  qui  sont  actuellement  membres  de  l'Asso- 
ation  des  Assureurs  contre  le  vol  avec  effraction. 
.  Brewster  attribue  cette  augmentation  a  l'ac- 
oissement  des  valeurs  economiques;  aux  condi- 
)ns  criminelles  dans  ces  dernieres  annees;  et  a  la 
'tention  considerable  d'obligations  du  gouverne- 
ent. 

En  1906,  il  y  avait  deja  une  association  des 
isureurs  contre  le  vol  avec  effraction  aux  Etats- 
sris,  et  bien  qu'elle  fut  diseontinuee  en  1910,  elle 
prit  en  1912,  et  depuis  cette  epoque  a  acquis  une 
He  force  et  rendu  de  tels  services  que  la  concur- 


rence de  la  part  des  compagnies  en  dehors  de  l'as- 
sociation  est  presque  impossible  a  present.  Les 
formules  de  polices  ont  ete  uniformisees  dans  leurs 
clauses  essentielles,  les  taux  egalement,  et  les  chif- 
fres de  l'association,  collectionnes  par  son  bureau 
des  statistiques,  servent  de  base  a  la  fixation  exacte 
des  taux,  et  rend  possible  a  l'assure  la  perception 
de  1'indemnite  d'une  compagnie  et  le  renouvelle- 
ment  de  l'operation  dans  une  autre  compagnie. 

Decrivant  cette  categorie  d'assurance,  M.  Brew- 
ster dit  qu'elle  se  classifie  en  cinq  branches:  les  as- 
surances de  residences,  de  banques,  de  stock  de 
commerce,  de  coffre-fort  de  commerce  et  de  vol 
ordinaire.  La  premiere  categorie  fournit  le  plus 
fort  volume,  et  on  est  d'avis  qu'il  y  a  un  vaste 
champ  pour  cette  sorte  d'affaires  au  Canada.  Le 
commerce  de  banque  au  Canada  est  tellement  cen- 
tralise qu'il  est  impossible  que  la  seconde  categorie 
offre  un  tres  vaste  champ,  encore  qu'il  puisse  etre 
developpe  en  autant  que  la  propriete  en  voutes  de 
depot  est  concerne.  II  devrait  y  avoir  aussi  une 
bonne  opportunite  pour  les  troisieme  et  quatrieme 
classes.  L'assurance  contre  le  vol  ordinaire  a  aug- 
ments considerablement  dans  ces  dernieres  annees. 
En  concluant,  M.  Brewster  souligna  que  les 
conditions  au  Canada  sont  similaires  a  celles  des 
Etats-lTnis.  Nos  conditions  criminelles  peuvent 
etre  plus  favorables  et  les  vols  par  effraction  et  au- 
tres  moins  frequents,  mais  le  Canada  y  reste  expose 
tout  comme  les  Etats-Unis,  et  tant  que  le  Canada 
n'adoptera  pas  l'esprit  de  cooperation  qui  existe 
aux  Etats-Unis,  le  developpement  de  cette  ligne 
d'assurance  tres  profitable  sera  insignifiant. 


Tel.   East  2858 

W         LEGER  ST.  JEAN 

K 

HORLOGER    et    BIJOUTIER 
Qualite    et    Satisfaction. 


774  Ontario  Est 


MONTREAL 


essence   Est  7585  Bell   Tel.   Est  7396 

MARTINEAU  FRERES 

CHARBON,  BOIS,  FOIN   ET  GRAINS 

36  et  138  rue  Dorion  MONTREAL. 


O.  ST.  JEAN 


TABACS,  CIGARES,  CIGARETTES  PARFUMS 
ET  JOUETS  DE  TOUTES  SORTES. 

381  rue  Notre-Dame  Est  MONTREAL. 


Tel.  Est  4763 

A.  ARCHAMBAULT 

ASSORTIMENT    DE   TABAC    DE    TOUTES   SORTES 
Gros  et  Detail. 


1068  rue  Ontario  Est 


MONTREAL. 


TEL.  BELL  EST  1068 


A.  ALIX 

MARCHAND  DE  TABAC 

766  rue  Ontario  Est  MONTREAL. 

T6I.   Est  5608 

L.  BOURASSA 

MARCHAND    DE    CHARBON  FOIN    ET   GRAIN 

Voltures  Simples  et  Doubles. 

371  Ave.  Papineau  MONTREAL. 
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METS  PREPARES  de  CLAR 


Viandes  en  boites 


Catsup  aux  tomates 


Soupes  en    boites 

Feves  au  lard 
Langues  deboeuf 

et  autres  bonnes  choses. 

FAITS  AU  CANADA 
Par  des  Canadiens 


Viandes  en  pof» 
Beurre  de  pean  t 


W.  Clark  Limited,  -   -    Montreal 


I  ,  .  si   «  i  *  »:ttr:i  : 

*'  ^  »  -    IlLSHIi:  IS  ||  s 

Cm  ->  i.inii*tiiirii 


/ 


JOURNAL  DU  COMMERCE 


uit 


III 


.UiDUSil3E-i 


i  en   1887 


MONTREAL,  vendredi     12    decembre    1919 


Vol.    XXXII— No   50 


AVOIR  DE  PLUS  GROS 
DEPOTS  EM  BANQUE 

AVEC  DE  PLUS  PETiTES 
MARGES  DE  PROFITS 


II  lam  qu'il  iMi  suit  ainsi.  Les  Gpiciers  de  ce  pays 
doiveni  r€ussir  el  faire  de  I'argenl  -  quelles 
soienl  les  limitations  du  commerce  el  les  restric- 
tions touchanl  le  profit.  Commenl  peut-on  j  arriver? 
Par  mi  moyen  bien  simple  el  certain.  Surveillez 
vos  pesdes  Donne/,  toujours  la  pesanteur  exacte 
La  pes£e  faite  sans  soin  que  vous  donnez  tous  les 
purs  diminue  d'autanl   vos  profits.     Surveillez  6galemenl   le  calcul  de  vos  prix.     Rgduisez  les  erreurs  otres  el  celles 

i>    vos  commis.      N'essayez   pas  de  faire   mieux  que  ce  qu'une  machine  peul    Eaire.     Servez-vous  d'une  balance  calcula 
el  automatique  Dayton  -      la  meilleure  machine  au  monde. 

"Si  c'est  une  Dayton,  elle  est  correcte".      Et  elle  est  faite  au  Canada. 

DAYTON  COMPUTING  SCALES 

Siege  social  et  fabrique:   300  CAMPBELL  AVE.,  TORONTO. 

FRANK     E.     MUTTON,     Vice-president    et    Gerant-general. 

Bureaux  des  ventes  de  Montreal:  58  RUE  NOTRE-DAME  EST 

Division   des  balances,   International    Business   Machines  Co.,    Limited.     Aussi   fabricants   des    Enregistreurs   de   temps    Interna- 
tional  et  des   Machines  a  calculer   Hollerith  a   I'electricite. 
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activile  de  la  Construction  sera 

s  le 


Tout  indique   pour  1920  une   periode  de   prosperite  sans  precedent  pour   la   construction 
dans  la  province  de  Quebec. 

Les   fabriques   geantes   des   Produits    Neponset    pour   fins   de    construction    travaillent   a 
leur  pleine  capacite  pour  repondre  a   I'enorme  demande. 

Les  marchands  perspicaces  placent  leurs  commancles  de  bonne  heure,  se  rendant  comp- 
te  que  I'homme  qui  a  son  stock  Neponset  assure  est  celui  qui  fera  beaucoup  d'argent. 
Allez-vous  prendre  votre   part  de  cette   prosperite? 


les  PRODUITS  NEPONSET 

Repondent  a  tous  les  besoins  de  V Industrie  de  la  construction. 


La  Toiture  Paroid  Neponset 

Dix-neuf  annees  d'affaires  toujours  grandis- 
santes  maintiennent  sa  reputation  comme 
la  meilleure  torture  preparee  au  Canada. 
Combinant  I'ardoise  et  I'asphalte  inusable, 
el  le  est  sans  egale  pour  edifices  a  ."abriques, 
entrepots   et   granges. 

Les    Bardeaux    Jumeaux 
Neponset 

Ideals  pour  toiture  de  residence  —  faits 
en  deux  couleurs.  vert  et  rouge  pale,  s'har- 
monisant  avec  tous  les  styles  d'architecture. 
Etant  double  largeur.  leur  pose  prend 
moins  de  temps  et  exige  25  pour  cent  moins 
de  clous.  Ms  sont  forts,  flexibles,  a  I'epreuve 
de  I'eau  et  du  feu,  etant  faits  du  meme  ma- 
teriel  durable  que   la   Paroid. 

La   Planche   Murale   Neponset 

La  seule  planche  murale  sur  le  marche 
n'exigeant  pas  de  fini  ni  de  dsccration.  Tres 
commode  pour  faire  des  divisions  et  reparer 
les   murs   endommages. 

Ecrivez  pour  avoir  nos  prix. 


Les    Autres    Produits 
Neponset 

Feutre  asphalte.  papiers  impermeables 
noirs  de  construction,  papier  isolant, 
ciment  plastique,  peinture  Neponset, 
toiture  en  caoutchouc  —  tous  des  pro- 
duits eprouves  pour  fins  de  construc- 
tion. 


HAMILTON,    ONTARIO. 

Fabriques    a    Hamilton,    Ont,,    et    Pont    Rouge,    Que. 
Adresse   de    MONTREAL:    37    RUE    ST-ANTOINE, 
MONTREAL,  QUE. 

Manufacturiers   de   toiture,   planche    murale   et   feutre   a 
■toiture. 
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Pneus 


Maltese   Cross 


ks  acheteurs  de  Pneus 

reviennent-ils  chez  vous  ? 

Les  clients  qui  reviennent  sont  ceux  qui  rendent  un  com 
merce  de  pneus  profitable. 

Quand  vous  consacrez  le  meilleur  de  votre  travail  pour 
vous  faire  de  nouveaux  clients  et  faire  la  premiere  vente, 
vous  voulez  savoir  que  vous  avez  toutes  les  raisons  de 
vous  attendre  h  ce  que  votre  client  revienne  lorsqu'il  lui 
faut  un  autre  pheu. 

Les  pneus  qui  donnent  un  hon  service  font  revenir  l'acbe- 
teur.  Les  pneus  qui  sont  bons  pour  le  client  le  sont  6gale- 
ment  pour  le  marchantl.  C'est  la  raison  pour  laquelle 
tant  de  marchands  font  un  r6el  succes  de  leur  commerce  de 

PNEUS  MALTESE  CROSS 


es  pneus 

donnent 

sf action,  " 


GUTTA  PERCHA  &  RUBBER,  LIMITED 

Siege   social  et   Fabrique:    Toronto. 

iuccursales:     Halifax,    Montreal,    Ottawa,    Toronto,    Fort  William,    Winnipeg,    Saskatoon, 
Regina,    Calgary,    Edmonton,    Lethbridge,    Vancouver,    Victoria. 
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BATISSEZ  VOOS-MEME  VOTRE  GARAGE 


■%: 


Ayez  un  garage  moderne,  indestructible,  se 
transportant,  se  posant  et  se  defaisant  facile- 
ment. 

Nous  fabriqucns  des  constructions  sur  charpen- 
te  en  acier  avec  toiture  en  tole  galvanisee. 

Nous  offrons  aux  marchands  des  prix  qui  leur 
font  faire  un  superbe  profit. 

Pour  plus  de  renseignement&y  eerivez  a  la 


DOMINION  CORRUGATES  STEEL  PIPE  CO.,  LTD. 

SAINT-JEAN,  Que. 


ATTACHES 
TAPATCO 
Les  oeillets  de 
fixation  donnent 
une  prise  solide 
longtemps  apres 
que  le  tissu  lui- 
meme  est  deve- 
ira  affaibli  par 
lusage. 


Un  Article  de  Qualite  et  bien 
Annonce 

C'EST  LA   RAISON   POUR   LAQUELLE   IL  SE  VEND  SI    BIEN. 


La  demande  pour  les  bourrures  de  collier  rembourrees  va 
certainement  en  augmentant  et  elle  est  destine  a  augmnter 
davantage  a  mesure  que  les  proprietaires  de  chevaux  se  pen- 
dent compte  que  ce  type  de  bourrure  constitue  la  meilleure 
sauvegarde  contre  I'irritation  et  les  blessures  des  epaules. 
Mais  pourquoi  les  gens  demandent-ils  generalement  les  bour- 
rures Tapatco? 

Certains,  oarce  qu'ils  ont  lu  nos  annonces  dans  lesquelles  nous 
racontons  en  toute  sincerite  I'histoire  de  la  superiorite  des 
Tapatco. 

D'autres  sont  incites  a  essayer  les  bourrures  Tapatco  parce 
que  leur  en  disent  leurs  voisins  et  leurs  amis  qui  les  ont 
essayes  sur  leurs  chevaux  et  les  ont  trouves  tels  que  nous 
disons  qu'ils  sont  —  molles,  flexibles,  servant  de  coussin  — 
!a  meilleure  protection  contre  le  frottement  du  collier. 


GANTS    TAPATCO 
Notre   ligne   variee    et    complete 
comprend   des   modeles   pouvant 
r^pondre   a   tous   les   besoins   en 
fait   de   gants   de   travail. 
Modeles:     Gantelet,    poignet    en 
tricot   °t  haut  avec  bande. 
Epaisseurs   —   Epais.    moyenne- 
rnent    epnis    et    minces. 
MATERTEL   —   bout      en     cuir, 
paume  en  cuir,  en  jersey,  gants 


brAnT 
BOURRURES 
a  Colliers  de  Chevaux 

et   mitaines   en   tan,   ardoise   ou 
oxford. 


American  Pad  & 
Textile  Co., 

Chatham,  Ont. 


En   ecrivant  aux  annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix  Courant",   s.v.p. 
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VITRBRIE 

GENEBALE      POUR      CONSTRUCTION 

16  ONCES,  21  ONCES,  26  ONCES,  29  ONCES,  34  ONCES  ET  39  ONCES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,   glaces  biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons   expedier  toutes   commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur  • 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  speciality. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COMPANY.     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


j 


LES  OUTILS  DE  BUCHER0N8 

DE  PINK 

'Les  outils  Etalons  dans  toutes  les  provin- 
ces du  Dominion,  en  Nouvelle-Zelande, 
Australie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Legers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendus  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marcb.ands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturers  d'OUTILS  DE  BUCHERONS 

PEMBROOKE  (ONTARIO)     fabr,Ques  au  canada 


En    ecrlvant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  12  decembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  50 


POELES    SOUVENIR 


SI  vous  tenez  a  faire  de  1'argent,  offrez  a  vos  clients  un  poele  de 
cuisine  qui  est  d'une  jolie  apparence,  parfait  pour  la  cuisson  et 
le  rotissage,  facile  a  conduire  et  a  tenir  propre  et  economique 
pour  le  combustible. 

En  vendant  un  tel  poele  vous  constaterez  que  vos  ventes  sont 
faciles,  que  vous  donnez  satisfaction  aux  menageres  et  que 
votre  commerce  augmentera  continuellement. 

Les  Poeles  Souvenir  repondent  a  tous  ces  besoins  et  vous  y  ga- 
gneriez  a  en  pousser  la  vente. 


POELE  A  OAZ  ET  A  CHARBON  COMBINE  "S9UVENIR" 

ENFONTE 

Ce  poele  Souvenir  donne  le  service  de  deux  poe!  es.  On  peut  employer  du  charbon  ou  du  gaz, 
ensemble  ou  separement.  Ses  caracteristiques  s  ont:  bord  nickele  mobile,  porte  du  fourneau  en 
wrre,  thermometre,  fond  du  rechaud  en  email  porcelaine  blanche,  chauffe  au  bois,  au  charbon 
ou  au  gaz.    Six  ronds  pour  le  charbon,  trois  bruleurs  pour  le  gaz. 


POELE  ENFONTE  "SOUVENIR" 

avec  reservoir 

L'un  des  poeles  les  plus  faciles  a  vendre,  bien  fait  et  superbe- 
ment  fini.  Garanti  cuire  et  rotir  a  la  perfection.  Muni  d'un 
foyer  en  fonte  spacieux  avec  interieur  pour  prolonger  sa  duree 
et  augmenter  la  surface  de  chauffe  du  fourneau. 


Ecrivez  pour  avoir  des  prix  et  plus  de  renseignements. 


VANCOUVER 


THE     HAMILTON     STOVE     *,     HEATER     CO.,     LIMITED 

SUCCESSEURS    DE 

GURNEY,  TILDEN  &  CO.,   LIMITED,    Hamilton,  ont. 

MONTREAL. 


WINNIPEG. 


75  arts  de  succes  dans  la  fabrication. 


En   ecrivant  aux  annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Fournaise  a  Air  Chaud 

New  Idea 


Les  fournaises  sont  faciles  a  vendre  si  vous  avez  !a 
bonne  sorte    a   offrir   a   vos    clients.      Les    meilleures 
fournaises  donnent  les  meilleurs  profits. 
Vendez  la  Fournaise  a  Air  Chaud  New  Idea  et 

Augmentez  vos  affaires 

En  vendant  une  fournaise  qui  est  telle  que  Ton  dit 
qu'elle  est,  vous  gagnez  la  confiance  de  vos  clients 
et  vous  pouvez  compter  sur  leur  encouragement  con- 
tinuel. 


LA  FOURNAISE  NEW  IDEA,  UN  APPAREIL  DE  CHAUFFAGE 

PARFAIT 

Cette  fournaise   rechauffe  parfaitement  toutes    les  pieces  du  local  dans  lequel  eile  est  installde. 

Les  grilles  Duplex  (brevetees)   New  Idea  brisent    toutes  les  scories  du  charbon  dur  ou  mou  et 
permettent  la  consommation  de  chaque  parcelle    de  combustible.       Le  foyer,  en  une  seule  piece 
avec    rebords  epais  (garantis    pour   5    ans)  prolonge  d'un  tiers  la  duree  de   la  surface  de  chauf- 
fe.     Un  cendrier  d'une  dimension  exceptionnelle   empeche  les  cendres  de  s'accumuler  et  de  bru- 
ler  la  grille. 

LA  FOURNAISE  NEW  IDEA  est  faite  en  sept  dimensions  —  et  chacune  est  garantie.  EClle 
laisse  une  belle  marge  de  profit  au  marchand.  Nous  cooperons  avec  vous  pour  donner  satisfac- 
tion a  vos  clients. 

Ecrivez  pour  avoir  nos  prix  et  nos  catalogues  ou  dites-nous  si  vous  desirez  qu'un  de  nos  voya- 
geurs  passe  chez  vous.       Adressez  toute  votre   correspondance  a  notre  bureau-chef. 


THE     HAMILTON     STOVF     *.      HEATER     CO.,     LIMITED 

SUCCESSEURS    DE 

GURNEY,  TILDEM  &  GO.,   LIMITED,    Hamilton,  ont. 

VANCOUVER.  WINNIPEG.  MONTREAL. 


75  ans  de  succes  dans  la  fabrication. 


En  ferlvant  aux  annoneaura,  mantlonnaz  "La  Prix   Courant",  a.v.p. 


IJi  PREX  COURANT,  vendredi  12  decembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  50 


Un  Magasin  est  Juge  en  Grande  Partie 

par    sa    Livraison 

*«/"\UAND  pouvez-vous  m'envoyer  cela?"    "Puis-je  l'avoir  au- 
\&    jourd'hui  ?  "  —  telles  sont  les  questions  que  vous  posent 
vos  clients  tous  les  jours  de  la  semaine. 

"  Voias  le  recevrez  avant-midi  —  avant  5  heures."  "  II  sera  chez 
vous  avant  votre  retour."  Voila  des  reponses  qui  plaisent  a  vos 
chents  et  les  incitent  a  revenir  acheter  chez  vous. 

Lorsque  vous  achetez  un  Camion  Ford  d'une  tonne  vous  surprendrez 
vos  clients  par  la  rapidite  de  votre  livraison.  Ce  camion  remplacera 
trois  chevaux  et  trois  hommes,  et  pour  le  long  voyage  que  vous  faites 
de  temps  en  temps  a  la  ville  voisine  ,  a  la  campagne  environnante,  pour 
y  livrer  et  aller  y  chercher  des  appr  ovisionnements — il    vous   sera  d'une 

aide  inappreciable. 

rr  13 

Camion   Ford  d'une  tonne    (chassis  seulement)   $750  f.a.b.   Ford,  Ont. 

Ford  Motor  Company  of  Canada,  Limited 

Ford,  Ontario 
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La  demande 

Est  comme  le  produit  — 

EUe  "COUVRE  LA  TERRE" 


Dans  tous  les  districts  —  partout  ou  la  pein- 
ture  et  le  vernis  sont  employes  —  il  y  a  une 
demande  considerable  et  persistante  pour 
les  lignes  Sherwin-Williams. 


Tout  le  monde  connait  les  produits  Sherwin-Williams.  La  qua- 
lite  et  la  publicite  intensive  leur  ont  cree  une  clientele  telle  que 
l'agence  Sherwin-Williams  est  la  source  des  meilleurs  profits  en 
fait  de  peinture  et  de  vernis  pour  tout  marchand  S-W. 

Lorsque  vous  mettez  en  evidence  les  peintures  et  les  vernis 
Sherwin-Williams  vous  avez  l'appui  de  ce  renom  de  qualite  et  de 
cette  publicite  qui  font  faire  des  ventes  et  mettront  dans  votre 
caisse  beaucoup  de  dollars  supplementaires. 


Adressez-nous  une  carte  postale  nous  de- 
mandant des  renseignements  complets  sur 
la  proposition  "meilleure  qu'a  Vordinaire" 
que  nous  avons  a  faire  au  sujet  de  notre 
agence  de  peintures. 


The  Sherwin-Williams  Co 

of  Canada.  Limited 
Fabricants  de  peintures,  vernis  et  couleurs 
Broyeurs  d'huile  de  graine  de  lin 

Fabriques   a    MONTREAL,    TORONTO,    WINNIPEG,    LONDRES,  Ang. 

Bureaux   et    entrepots   a    MONTREAL,    TORONTO.    WINNIPEG,    CALGARY,    VANCOUVER,    HALIFAX,    N.E., 

LONDRES,  Ang. 

En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "L«   Prix   Courant",   t.v.p. 
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LA     CLOTURE    FROST 


EdiHera  voire  commerce. 


Le  marchand  qui  reve  d'ameliorer 
son  avenir  et  de  faire  de  plus  gros- 
ses affaires  doit  se  preparer  en 
consequence. 

Le  moyen,  et  le  seul  moyen,  de 
faire  plus  d'affaires  et  de  plus  gros 
profits,  c'est  de  s'assurer  une  plus 
nombreuse  et  une  meilleure  clien- 
tele. 

Pour  obtenir  cette  clientele,  il  ne 
faut  lui  offrir  que  des  marchandi- 
ses  d'une  qualite  PROUVEE  —  la 
confiance  fait  partie  du  commerce. 

LA  CLOTURE  AVEC  L'ATTA- 
CHE  A  BOUCLE  FROST  sera  pour 
vous  la  plus  grande  aide  en  ce 
sens.  Elle  vous  fera  faire  non  sett- 
lement un  plus  gros  commerce  de 
cloture,  mais  encore  plus  d'affaires 
generales.     Faites-en  I'essai. 


Frost  Steel  &  Wire  Co.,  Ltd, 


HAMILTON,    CANADA. 


Garnitures  Gendron  pour  Salle  de  Bain 

D'autres  produits  Gendron  pour  6couler  votre  stock  plus  rapi- 
dement.  Assurent  de  grosses  ventes,  un  bon  profit,  une  clien- 
tele permanente  et  des  commandes  r^petees.  Attirent  le  client 
et  lui  donnent  satisfaction. 

THE  GENDRON  MANUFACTURING  COMPANY,  Limited 

rues  Duchesse  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


GreenTree" 


«* 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE" 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  colorante,  le  tout 
de  premiere  qualite. 

Demandez    notre  carte   des   couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia  Turpentine  Co. 

Terebenthine,   huile  A   peinture,   blanc  de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clarke MONTREAL 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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BALANCES 


La    Meilleure    Ligne 


Depuis  plus  d'un  demi-siecle,  nous  fabriquons  et  met  tons  sur  le  inarch*'1  la  ligne  la  plus 
considerable  et  la  plus  complete  de  machines  a  peser  de  la  meilleure  qualite  et  Ies  plus  precises 
que  Ton  puisse  acheter. 

Les  Balances  IMPERIAL  STANDARD  et  CHAMPION  JEWEL  faites  par  nous  sorit  con- 
nues  et  en  usage  d'un  ocean  a  l'autre,  et  elles  sont  vendues  par  les  principales  maisons  de  gros 
du  Dominion.  Le  succes  extraordinaire  qu'elles  out  eu  durant  ces  nombreuses  annees  est  du 
entierement  a  leurs  qualites  superieures  exceptionnelles;  a  leur  construction  durable  et  a  la 
beaute  de  leur  modele. 

Une  methode  moderne  de  fabrication,  le  travail  de  mecaniciens  experts  seulement  et 
Femploi  exclusif  de  materiaux  de  la  meilleure  qualite  nous  permettent  d'affirmer  sans  hesitation 
aucune  que  notre  ligne  de  balances  est  non  seulement   insurpassee,  mais  quelle  est  sans  egale. 


Nous     fabriquons     <Jes 
balances    donl     la 
pacitg      \  arie      de      !  i 
a   L50  tonnes. 

Cholx    llllmite'    de    '"; 
dfiles   ei    de   dessins. 

Balances   il   lettres. 

Balances   a    colis. 

Balances    de    chimlste. 

I ;. i  in  ucrs    de   comptoir. 

i  talances     plate-forme. 

Balances   d'entrepOt. 

Balances    pour   bui 
d'expresa    et    de    ga- 
re  de  chemin  de  fer. 

I  talanees  -  bascule  et 
balance-tremie  pour 
elevateur  a  grain. 

l  '..ikmces-voiture. 

Balances  a   stock. 

Balances  a.  voie  de 
chemin  de  fer. 


Notl  ilan- 

l.i      i  ■■m- 

]n  incip 

un 

;uil- 

balai 

i.mx. 


Nous   les  Fabriquons 

Nous  attirons  tous  specialement  votre  attention  sur  le  fail  que  toutes  les  balances  que 
nous  offrons  en  vente  ainsi  que  toutes  celles  portanl   notre  nom  sont  fabriquees  par  NOUS. 

Nous  ne  faisons  pas  que  les  assembler  —  nous  n'achetons  pas  nos  pieces  des  autres  et 
nous  ne  comptons  pas  sur  eux  pour  avoir  de  bons  materiaux  —  nous  n'achetons  pas  une  seule 
piece  entrant  dans  la  fabrication  de  notre  ligne  —  nous  les  fabriquons  et  en  faisant  cela  nous 
connaissons  parfaitement  la  qualite  du  materiel  que  nous  employons,  le  genre  de  fabrication  et 
toutes  les  choses  que  nous  devons  savoir  pour  vous  offrir  notre  ligne  de  balances  comme  la  meil- 
leure et  garantie  sous  tous  rapports. 

Aucune  commande  n'est  trop  considerab'e  pour  nous.  Pas„une  n'est  trop  petite  pour  ne 
pas  meriter  notre  plus  grande  attention.  Ecrivez-nous  pour  avoir  nos  prix  et  comparez-les  avec 
ceux  des  autres. 

THE  BURROW,  STEWART  AND  MILNE  CO.,  LIMITED 

Bureau-chef  etFabriques:  HAMILTON,    ONT. 

BUREAUX-SUCCURSALES   ET   ENTREPOTS 
MONTREAL:   John  R.  Anderson,  36  rue  St-Dizier.  Toronto:   48  et  50  Lombard  St. 

WINNIPEG:     130    James    Avenue. 

Adressez   toute   correspondance   au    bureau    le   plus    proche    de   chez   vous   et   soyez   assure   d'avoir   un   service    rapide. 


En   ecrivant   aux   annonceurt,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  ».v.p. 
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L'APPROCHE  DE  NOEL 

amene  toujours  la  QUESTION  DES  CADEAUX.  Tous  les  detaillants  trouveront  profit  et  satisfaction  a 
encourager  1'achat  des  machines  a  laver  KRIBS  conime  le  cadeau  de  Neil  le  plus  approprie  et  celui  qui 
sera   recu   avec   le   plus  de   plaisir. 

II   y   a    une   machine    KRIBS   appropriee   au    besoin   et   a  la    bourse    de   tous   vos   clients. 

La  magnifique  machine  electrique  est  insurpassable  au  point  de  vue  de  I'efficacite  et  el  I  e  marque  un 
grand    pas   dans   la    fabrication    des    lessivei.sss. 

OCi   Ton   ne   peut   avoir  d'energie   electrique,   la   machine    avec    MOTEUR    A    GAZOLINE   est   la   favorite. 

La  machine  AVEC  MOTEUR  A  L'EAU  est  tres  populaire  aussi  et  elle  evite  des  heures  de  travail  fati- 
guant,   tout   en    faisant    un    ouvrage   parfait. 

Les  machines  MUES  A  LA  MAIN  recoivent  des  louanges  partout  pour  les  superbes  resultats  qu'elles  don- 
nent,   pour   leur   marche   facile   et   leur  jolie   apparence. 

Les  Machines  a  Laver  Kribs  "Different"  des  autres. 

Le  bois,  la  construction,  les  cuves  irretrecissables,  les  engrenages  decoupes  et  I'apparence  "distinguee"  ge- 
nerate en  font  une  magnifique  ligne  pour  la  vente.  ELLES  AJOUTENT  DE  LA  DISTINCTION  AU  STOCK 
DU  MARCHAND  qui  les  vend  et  les  acheteurs  de  machines  KRIBS  apprennent  a  considerer  le  vendeur 
de    KRIBS   comme   un    homme   qui   vend    des    marchandises   de    QUALITE 

Si  vous  ne  connaissez  pas  toutes  les  raisons  pour  lesquelles  vous  devriez  vendre  ces  machines  a  laver, 
ecrivez-nous  immediatement  ou  adressez-vous  a  vot -e  marchand  de  gros.  Des  renseignements  et  des 
prix   vous   seront  fournis   promptement   et   avec   plaisir.  v 


WM.  A.  KRIBS  CO.,  Limited, 


HESPELER,  Ontario. 


Fabricants   de   trucks   de   toutes   sortes    pour   la    manutention    des    Marchandises. 


K 


Ferronnerie,  Quincaiilerie,  Peintures  et  Vernis, 
Huiles,  Vitres,  Materiaux  de  Construction,  etc. 

EN  GROS  SEULEMENT 


NOS  voyageurs  sont  actuellement  en   route  pour  vous  visiter;   ils  vous  offriront  les  dernieres 
nouveautes  de  I'annee. 
RESERVEZ    quelques    minutes  d'examen    a    leurs  echantillons,  ce  ne  sera  pas  du  temps  perdu 
pour  vous. 
LEUR  collection  d'articles  est  aussi  complete  que  possible  et  presente  un  assortment  des  plus 
varies. 
NOS  prix  ont  ete  etablis  avec  soin,  vous  ne  pouvez    manquer    de    les    trouver    avantageux    et 
nous   esperons   que  vous    voudrez   bien   nous  donner  la  faveur  de  vos  ordres,  que  nous 
remplirons   a  votre   entiere   satisfaction. 


L.-H.  Hebert  &  Cie.,  (Limitee) 

-    -    IMPORTATEUBS    -    - 

297  et  299  rue  Saint-Paul.  -  -  MONTREAL 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  «.v.p. 
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TO 


PERDU 

UN    PNEU 
\"  PARTRIDGE"RAYE 


'tjvn 


Description 

A  parcouru  7,000  milles, 
cependant  tout  aussi  bon 
qu'un  neuf. 

Legerement  use  au  centre 
des  rayures. 

Apprecie  par  son  proprie- 
taire  pour  ses  qualites 
d'endurance. 

Si  vous  jugez  un  pneu  par  la 
distance  qu'il  parcours, 
mettez  aujourd'hui  des  Pneus 
"Partridge"  a  votre  char — 
lis  ont  toutesles  qualites  que 
Ton  pourrait  exiger  d'un 
pneu. 


Manufactures  'j»r  ThoF.E.Partrid^Rubhw  Compj\ny.iimir^.Gueiph,Ont 


Representors  pour  la  Province  de  Quebec, 

LAMONTAGNE  LIMITEE,         -  -  MONTREAL. 
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L'annonce  illustree  ici  fait  partie  d'une  serie  qui  est  pu- 
bliee  dans  les  quotidiens  et  les  magazines  d'un  ocean  a 
l'autre.  Les  Marchands  peuvent  profiter  de  cette  publi- 
city en  donnant  une  commande  immediatement  a 

LAMONTAGNE    Limitee, 

MONTREAL 


En  *crlvant  «ux  annonc»ur.,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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Evidemment 

Vous  admettez  que  la  publicite  fait  vendre. 

La  ligne  de  qualite  de 

LA   PEINTURE 


comporte  une  bonne  provision 
de  publicite  periodique  qui  aide 
a  tous  les  marchands  progressifs 
qui  vendent 

"La  Peinture  Correcte  pour 
Peindre   Correctement" 

Notre  proposition  attrayante  ne  peut  manquer  de 
vous  interesser. 


A.  Ramsay  &  Son  Company 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernisdepuis  1842 
TORONTO  MONTREAL         VANCOUVER 


PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

FAITS  AU   CANADA 

II  n'est  peut-etre  pas  generalement  connu  que  ces  superbes 
creations  trouvent  un  marche  clans  plusieurs  pays  du  monde  oti 
des  marchandises  ne  sont  achetees  qu'a  cause  de  leur  m6nte 
artistique. 

Kn  Angleterre,  ces  papiers  a  tapisser  sont  tenus  dans  le  plus 
grand  estime;  en  France,  ils  sont  consideres  comme  pouvant 
subir  favorablement  la  comparaison  avec  ceux  qui  sont  fabri- 
ques  au  pays  meme:  en  Australie,  en  Nouvelle-ZGlande,  i 
Terre-Neuve  et  au  Sud-Africain,  ils  jouissent  d'un  renom  ex- 
ceptionnel.  Les  Canadiens,  surement,  ne  vont  pas  mettre  de 
cote  des  marchandises  fabriquees  au  pays  pour  acheter  des 
papiers  a  tapisser  importes  qui  ne  les  surpassent  pas  en  beauu? 
du  dessin  et  des  couleurs  ni  dans  1' excellence  de  leurs  tnilte- 
ments  techniques. 


Los  papiers  "Tout  rogues"  Staunton  sauvei.t  du.  temps  et  du 
travail  dans  la  pose  de  la  tapisserie  et  ils  assurent  un  travail 
pa  rfait. 

LiOrsque  vous  achetez  des  papiers  a  tapisser,  faites-vous  mon- 
trer  les  papiers  Staunton.  Ils  sont  en  vente  chez  tous  les  prlit- 
cipaux  marchands  de  papiers  a.  tapisser  du  Canada. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 

Salles  de  ventes  a  Montreal:   Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Le    ] 


narehand   de  gros  recommandable   est  une   grande   commodite  pour  celui   qui   se  sert  des  ecrous    avec      taraud    de    MORROW, 
Les  foreuses  &  torsion  Morrow  sont  les  meilleures.    Elles     percent  plus  de  trous  avec  le  moins  d'affutage. 


I.e  man-hand  de  gros  recommandable  ne  donnera  jamais  une  contrefagon.  11  vous  vendra  les  produits  Morrow  ineme  si  en 
faisant  cela  il  i-ealise  moins  de  profits  qu'avec  des  marques  inferieures —  parce  qu'il  sait  que  vous  recevez  une  mellleare 
valeur    et    que  vous  reviendrez  cHpz  lui  pour  avoir  d'autres  "Jtforrows." 

JOHN    MORROW   SCREW  &   NUT  CO.,   LIMITED.  En  gros  seulement  de 

Ingersoll  Canada  F.  BACON  &  CO.,  Agents, 

Montreal,  Que\ 
'Les  limes  Ingersoll  sunt  dp  bonnes  limes". 


FABRIQUE    DE    LIMES    BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 


Douze  Medailles  de' 

Recompense  aux 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE   EN   1895 


MEDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 

Catalogue  envoye  gratultement  sur  demande  a  toute  personne  Interessee  dans  le  commerce  des  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphia  (Pe.) 

Propriety  exploitee  par  la  Nicholson  File  Co. 
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No.    543    Red    Runner 

La     meilleure     roulette     flexible 

avec    lisses  couvertes 


Royal    Trolley 
Roulette    pour    porte    de    maison 


Support    double    pour   solives 


No.   235    Roulettes   d  Angle 
Excellentes   pour  portes  de   garage 


— i 


No.  321.   Roulette  Trolley  Cham- 
pion,   sans    egale 


Se.rure    pour    porte    coupe-Teu. 
Tous    genres    —    Ligne    complete 


Nous  enverrons  avec  plaisir 
notre  catalogue  (160  pages)  com- 
plet  a  qui  nous  en  fera  la  demande. 

Ecriver-nous  pour  prix  sur  tout 
ce  qui  peut  vous  interesser,  a 
notre 


Bureau   de   Montreal 


Lorsque  vous  etes  de  passage  a 
Montreal  venez  a  notre  bureau  et 
a    notre    salle    d'echantillons 


No.    11.    Support-trolley   de    porte 

de  maison,  silencieux  et  d'un 

roulement   facile. 


Canadian  CoMPA.NY,sire 

Scl  LondohuOntario. 
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Cc  Commerce  de  Hoel 


Allez-vous  etre  du  nombre  des 
marchands  qui  font  de  (I'argent 
avec  le  commerce  de  Noel? 

Efforcez-vous  d'avoir  ce  commerce 
cette  an  nee  —  et  permettez  aux 
Disston  de  vous  aider! 
Les  gens  qui  lisent  regulierement 
les  annonces  des  scies  et  des  outils 
Disston  dans  leurs  journaux  et  ma- 
gazines seront  ceux  qui  acheteront 
chez  vous  a  I'occasion  de  Noel  — 
profitez  de  la  popularity  du  nom 
Disston  pour  leur  vendre. 

La  publicite  Disston  pour  les  meil- 
leurs  outils  et  scies  sur  le  marche 


atteint 
clients. 


pour 


ainsi  dire    tous    vos 


7,456,748  proprietaires,  781,067 
gargons  et  jeunes  gens  et  9,589,745 
cultivateurs  ainsi  que  leurs  famil- 
ies lisent  regulierement  les  annon- 
ces Disston  —  et  ces  memes  gens 
seront  vos  clients  a  Noel. 

Profitez  de  la  publicite  Disston  ! 

Nous  nous  ferons  un  plaisir  de 
vous  envoyer  des  etalages  de  vitri- 
nes,  des  garnitures  de  magasin 
ainsi  que  de  la  litterature  d'annon- 
ce.    Ecrivez-nous. 


HENRY  DISSTON  &  SONS,  Inc.,  Toronto,  Canada. 

Succursale:   Vancuver,   C.A. 


dfC.u.ii'Ai.OFf. 


Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"   de 


Une  ligne  populaire  et  profitable  durant  toute  l'annee. 
Vos  clients  la   connaissent  grace  a  notre  publicite 


MAXWELL'S  LIMITED, 


St.  Mary's,  Ont. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 


LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  oO  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
faite  au  client. 

J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 


St.  Thomas 


Ontario 
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ANNQNCE 

Nous  rendant  compte  qu'il  y  aura  plus  D' ARTICLES  DE 
BASE  BALL  de  vendus  la  saison  prochaine  que  jamais 
auparavant,  nous  nous  sommes  assures  la  distribution  de 
la  ligne  complete  de  DRAPER  &  MAYNARD. 


ARTICLES  DE  BASE  BALL 


POUR  1920 


La  Ligne  D.  &  M. 


Draper  &  Maynard 


Articles  de 
base  ball. 

Gants   de 

joueurs  de 

champ. 

Gants    de 
joueurs  de  but. 

Masques. 


BASE  BAIL  ms 

*«t  IJNEPIHD 


Et,  de  fait,  tout  a  part  des  uniformes. 
Nos  voyageurs  partircnt  dans  quel- 
ques  jours  avec  une  ligne  complete 
d'echantillons. 

Vous  y  gagneriez  a  examiner  cette 
ligne. 

Nos  catalogues  sont  entre  les  mains 
des  imprimeurs. 

Distributeurs  en  gros: 


Articles   divers 
de  base  ball. 

Base  Balls 
"Officielles". 

Mitaines  de 
catchers. 

Batons. 


Lewis  Bros.,  Limited,  Montreal 
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Blanc    de     Plomb    Pur 

MARQUE  "TIGER" 


Un  bon  peintre  se  reconnait  par  la  sorte  de  blanc  de 
plomb  dont  il  se  sert  —  les  peintres  les  plus  soigneux  pour 
leur  travail  considerent  le  blanc  de  plomb  pur  de  la  mar- 
que "Tiger"  comme  I'ingredient  le  plus  important  de  ceux 
qui  entrent  dans  la  composition  de  la  peinture  dont  il  se 
servent. 

'  De  meme,  un  marchand  se  fait  connattre  des  peintres 
par  le  blanc  de  plomb  qu'il  leur  vend.  II  n'y  a  pas  de  moyen 
plus  rapide  de  perdre  la  confiance  de  vos  meilleurs  clients 
que  de  leur  offrir  du  blanc  de  plomb  de  qualite  inferieure. 

Le  blanc  de  plomb  de  la  marque  "Tiger"  est  fait  par  une  maison  recommandable  et  depuis 
cinquante  ans  il  a  toujours  donne  satisfaction.  Chaque  paquet  porte  une  garantie  de  sa  purete 
conformement  aux   reglements   imposes  par   le   gouvernement  federal. 

L'espace  que  I'on  peut  couvrir  avec  une  peinture  depend  entierement  du  blanc  de 
plomb  qui  entre  dans  la  composition  de  celle  dont  on  se  sert.  Une  peinture  dans  laquelle  il  entre 
du  blanc  de  plomb  de  la  marque  "Tiger"  donne  non  seulement  une  couche  d'une  epaisseur  uni- 
forme,  mais,  a  tout  considerer,  devient  la  peinture  la  plus  economique  a  employer — parce  qu'elle 
couvre   un   espace   plus  considerable   et  qu'elle   ne    fendillera    ni    ne   s'ecallera. 

The  Montreal  Rolling  Mills  Co. 

MONTREAL,    QUE. 


Etau  a  Tuyau  avec  Chaine 

FORGE    A'J    MAHTEAU  PILON 

"Vulcan"  de  Williams 


Incassable. 

Prise  ires  forte. 

S'ajuste  en  le  disant. 

Se  fixe  partout. 

:i  grandeurs  -tuyaux  de  V%  a  8  pes. 

Allons-nous  vous  envoyer  notre  catalogue  ? 

J.    H.    WILLIAMS    &r    CO., 

122    RICHARDS    ST.,    BROOKLYN,    NY. 

122  Vulcan  Street,  Buffalo,   N.  Y. 
122  So.  Clinton  Street,  Chicago,  III. 

Representants  pour  le  Canada: 
THE    CANADIAN    FAIRBANKS-MORSE    CO. 


Nous  fabriquons  toutes  especes  de  Scies  Circulaires  a  dents  solldes 
et  a  dents  rapportees.     Quel  que  soit  le  genre  de  Scies  que  vous 
iiesirez,  nous  pouvons  vous  les  faire. 
Reparations  g6n6rales  sur  Scies  telles  que: 

Vieilles  Scies,  a.  dents  solides,  converties  en  dents  rapportees,  ou  a 
dents  rapportees  converties  en  dents  solides. 

Scies  passees  au  feu  reparees  a  neuf,  k  dents  solides,  ou  ft  flenw 
rapportees. 

Dents  et  Sections  de  Scies  SIMONDS  et  R.  HOE. 
I  >.  manclez  nos  prix  avant  de  placer  vos  commandes  ailleurs. 

LA   MANUFACTURE   DE   SCIES  DE   LEVIS 

LEVIS,  QUE. 
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arsons,  PrailqiRZ  k  Cir 
a  la  £ible 

La  qualite  des  Dominion  22's  a  ete  demontree  par  leur  usage 
par  les  memores  des  clubs  de  tir  du  Canada  et  par  les  equipes 
de  cadets  qui  ont  remporte  des  prix  a  l'etranger. 
Des  22's  qui  ont  subi  de  semblables  epreuves,  ou  la  precision, 
l'operation  positive  et  le  penetration  ne  sont  pas  seulement  ne- 
cessaires  mais  essentielles,  ne  sont  pas  difficiles  a  vendre  sur 
votre  comptoir. 

Des  milliers  de  gargons  pratiquent  le  tir  dans  les  clubs  disper- 
ses partout  au  Canada.    Tous  les  bons  tireurs  se  servent  des 

22'S    DOMINION 

S'il  n'y  a  pas  de  club  de  tir  dans  votre  localite,  laissez-nous 
vous  aider  a  en  organiser  un.  Cela  voudra  dire  de  nouveaux 
clients  pour  vous  —  les  gargons  d'aujourd'hui  qui  seront  les 
gros  acheteurs  de  demain. 

Ecrivez  pour  avoir  notre  livre  traitant  du  tir  a  la  carabine  et  de 
l'organisation  d'un  club. 

Ce  livre,  avec  un  stock  complet  de  toutes  les  22's  Dominion, 
vous  feront  faire  de  plus  gros  profits  avec  vos  ventes  de  car- 
touches. 


Capsules  l!    l). 
Capsules  C.  B. 

.22  courtes. 

.22  longues. 

.22  courtes,   forme  champignon 

.22  longues,    forme   champignon 

.22  longues  pour  carabine. 

.22  tres  longues. 

;22  W.R.F.   (Poudre  noire). 

.22  W  R.F.    (sans   fmnee). 

.22   Winchester  Automatic. 


Dominion  Cartridge 
Co.,  Limited 


120    rue    St- Jacques, 
Montreal. 
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Sieges  de  chaise — Faits  de  trois  placages 


Modeles  reguliers 


Tous  les  sieges  C.V.C.  sont  faits  du 
meilleur  materiel,  bien  colles,  d'une 
jolie  forme  et  trou6s  avec  soin;  les 
coins  des  sieges  sont  bien  arrondis, 
les  bords  polis,  passes  au  papier  sabl§ 
et  finis  avec  du  veritable  vernis  a 
bancs  d'£glise. 

Faites  venlr  des  ichantlllons  et  com- 
parez-les  avec  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque. 

Canadian  Veneering  Co.,  Inc. 

ACTON  VALE,  QUEBEC 

Oistrlbuteurs:   Richardson   &   Bureau,  55  rue 
St-Frs-Xavler,   Montreal. 

CANADA 


TOLE      GALVANISEE 
QUEEN'S  HEAD" 


CANADA 

Absolument  la  meilleure  sur  le  marche. 

Si   votre   marchand   ne   peut  vous  donner  des  cotations, 
ecrivez-nous  pour  avoir  nos  prix. 

A,  C,  Leslie  &  Co.,  Limited 

560  rue  St-Paul  ouest 
MONTREAL 


Notre  assortment  considerable  de  BOULONS  A  VOITURE 
et  A  MACHINE,  DE!  VIS  A  CARROSSERIE,  RIVETS, 
ECROUS  ET  RONDELLES  (washers),  ECROUS  CARRES 
ET  HEXAGONES,  PENTURES  DE  PORTES  DE  GRANGE 
ET  DE  BARRIERE  AVEC  CROCHETS  POINTUS,  assure 
des  commandes  remplies  rapidement  et  une  expedition 
prompte.  NOtRE  QUALITE  ET  NOS  PRIX  PLAISENT  A 
TOUT    LE    MONDE. 

LONDON  BOLT  &  HINGE  WORKS 


Agences  a   Montreal 
Toronto 
Winnipeg 
Vancouver 


Siege  social  et  fabriques: 
623-639    Maitland    St., 
.    London,  Canada. 


SANITAW  ODORLESS  CLOSH 


CLOSET 
TWEED 


Sans  odeur  et  sanitalre  necessaire  dans  toute  mal- 
son  n'ayant  pas  de  connection  d'egout.  Installation 
facile.  Pleine  garantie.  PRIX  BON  MARCHE. 
ECRIVEZ-NOUS. 

BAIGNOIRE    ACIER    EMAILLE 
Corps  fait  d'acier  galvanise  de  premier  ordre,  fini  a 
l'inte>leur  de   trois   couches   de    Pur  Email   Blanc.  Une  baignoire 
tres  attrayante  et  durable  a   un    prix   modeste. 
Ecrivez-nous  pour  plus 
amples    details. 


The  Steel  Trough 
&  Machine 


Co.,  Ltd., 

Tweed,   (Ont.) 


Bains  en  acier  —  hiauie  quaiue  —  u»a  prix. 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  & 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,  Fours  a   Reverbere  a  Sydney  Mines, 

N.-E. —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de  Flnlssage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau   Principal:   New  Glasgow   (N.-E.) 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronnees  (Roofing)  preles  a  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a,  Dou- 
bier  et  a,  Tapisser,  Prodults  de  Goudron,  Papier 
k  Tapisser  et  a.  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants  du   Feutre   Goudronnfi 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.   McARTHUR   &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:   82  Rue  McGill,  MONTREAL. 

Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a.  Papier, 
Joliette,  Qu6. 


Si  vous  eprouvez  quelqueembarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX   COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 
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Bees  de  Lampe  et  de  Fanal "  CORRECT " 
(type  a  flamme  en  eventail) 

De  25  p.c.  a  50  p.c.  plus  de  lumiere  que  n'importe  quel  autre  bee. 


Donnez  une  comman- 
de  d'essai  a  votre  mar- 
chand  de  gros.  Vous  ai- 
merez  ces  bees. 


Nous  fabriquons  ega- 
lement  les  bees 
"QUEEN  MARY"  et 
"  DOMINION." 


THE  SCHULTZ  MFG.  CO.  LIMITED 

HAMILTON,     Canada. 

Donnez-nous  le  nom  de  votre  marchand  de  gros  et  nous  vous 

enverrons  un  echantillon. 


Nous  faisons  tout  en  fait  d  ouvrages  en  fil 

metallique 

Par  une  experience  de  plus  d'un  deml-slecle,  nous  avons  acquis  les  connaissances 
speciales  et  I'hablleti   requlses  pour  falre  des  ouvrages  en  fil    metallique. 

Deux  grandes  uslnes  a  votre  disposition,  pour  la  fabrication  en  grandes  quan- 
tltes  de: 

Treillages  en  fil  metallique,  Chassis  de  protection  en  broche,  Divisions  en  fil  mi- 
tallique  Nattes  en  broche,  Gardes  de  protection  pour  machines,  Panneaux  en  fil 
metallique,  Supports  en  broche,  Paniers  en  broche,  Portes  en  broche,  Grillages  en 
fil   m6tallique,   Enselgnes  en  fil   metallique,  Articles  de  jardln   en   broche,  etc. 

NOUS   FABRIQUONS  AUSSI: 


y 


Halifax, 

Montreal, 

Ottawa, 

Toronto, 


Armoires  en  acier,  tablettes,  boites,  cabinets,  tabourets, 
chaises,    etc. 

Ouvrages  d'ornementation  en  fer  et  en  bronze,  ouvrages  en  fil 
metallique    pour   entrepreneur   generaux. 

Ecrivez-nous  en  francais  pour  avoir  un  catalogue  et  une  bro- 
churette  lllustr^e  en  francais. 

Nous  avons  besoln  d'agents  £nergiques  dans  tous  les  districts 
pour  faire  de  grosses  affaires  avec  les  eglises,  ecoles,  couvents, 
fabriques,  banques,  etc. 


The  Dennis  Wire  and  Iron 
D    Works  Co.  Limited 


Hamilton, 

Winnipeg, 

Calgary, 

Vancouver. 


Garde  de  puits  d'air  en   fil   metallique 


Garde    en    broche 

(Cadre  en   fer  en 

"U") 


Garde    en    broche 
(Cadre  en  fer  rond) 


Division    en    broche    pour    salle    de    stock. 


En   fecrivant   aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix  Courant",  t.v.p. 
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Stop  the  costly  delays  with  DAYLO 

Every  machine  hour  lost  rediK«s  your  bank  balance  I 


^s^sststsu 


v pfrl  qayldI  P  4F 


Plus  de  clients  DAYLO  pour  Janvier 


UN  nombre  nouveau  et  exceptionnellement  considerable  d'a- 
cheteurs  Daylo  pour  Janvier  est  en  preparation.  Ms  seront 
prets  pour  la  livraison  a  votre  porte  le  premier  Janvier,  garantis 
disposes  a  pousser  leurs  dollars  sur  votre  comptoir. 

Nous  recueillons  ces  acheteurs  dans  I'un  des  champs  les  plus 
promettants  qui  existe  parmi  les  gens  qui  se  servent  des  Daylos 
— les  fabriques  et  autres  usines   industrielles. 

La  publicity  Daylo  dans  les  magazines  pour  Janvier  et  fevrier 
va  cr6er  un  grand  marcb.6  pour  les  Daylos  et  les  batteries  Tungs- 
ten dans  toutes  les  industries  du  pays. 

Les  magazines  ont  6tt5  choisis  pour  atteindre  a  la  fois  le  pa- 
tron et  l'employe\  et  les  annonces  elles-memes,  dont  quelques- 
unes  sont  reproduites  ici,  feront  connaitre  a  tous  les  chefs  ainsi 
qu'a  leur  personnel  la  necessity  vitale  des  Daylos  pour  accroitre 
la  production,  diminuer  les  bris,  eliminer  les  retards,  augmenter 
les  profits  et  les  enveloppes  de  paie. 

Autour  de  vous-meme,  il  y  a  des  fabriques  et  des  travailleurs  qui 
seront  prets  a  acheter  des  produits  Daylo  par  quantity  ou  un 
seul  a  la  fois.  lis  peuvent  etre  amends  a  votre  magasin  si  vous 
cooperez  avec  nous  dans  cette  campagne  en  faisant  un  6talage 
appropri6  avec  du  materiel  qUe  nous  fournissons  gratis. 

Tout  ce  que  vous  avez  a  faire,  c'est  de  vous  joindre  aux  mar- 
chands  qui  nous  aiden*  a  vendre  les  Ever  Ready.  Servez-vous  du 
coupon  ci-dessous  pour  avoir  plus  de  renseignements  a  ce  sujet. 
Ne  diffeYez  pas  afin  de  pouvoir  prendre  part  a  nos  ventes  de 
Janvier. 


Canada.     A-1121 


CANADIAN     NATIONAL     CARBON     COMPANY,     Limited 
Toronto,    Canada 

Priere  de  m'envoyer,  sans  que  cela  ne  m'engage  en  rien,  des  renseignements  complets  sur  votre  systeme 
cooperatif  Ever  Ready  par  lequel  je  puis  participer  aux  ventes  resultant  de  vos  campagnes  pour  develop- 
per  le  marche  Daylo. 


(Veuillez   nous  dire  si 

vous  tenez  deja 

la 

ligne    Day  '-»  \ 

En   ecrivant  aux  annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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Commerce,   Finance,   Industrie,   Assurance,   Etc. 
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II    Compagnie   de   Publication   des   marchands-detaillants 
du  Canada,  Limitee, 
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II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee- 

A  moins  d'avis  contraire  par  ecrit,  adresse  directement  a 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiration, 
I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commencee  est  due  en  entier. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrerages  ne  sont 
pas  payes. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  doit  etre  fait 
payable  au  pair  a  Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  etre  faits  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Priere  d'adresser  les  lettres,  etc.,  simplement  comme  suit: 
"LE  PRIX  COURANT",  Montreal. 
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Un  projet  ambitieux 


L'achevement  des  rapports  des  ingSnieurs  ca- 

ijdiens  et  americains  sur  le  developpement  de  la 

ilute  du  St-Laurent  a  l'ouest  de  Montreal  marque 

■  pas  de  plus  dans   la  marche    de   deux   projets, 

t|us  deux  de  grande  importance.    Le  premier  pro- 

j  a  trait  a  la  navigation  et  doit  etablir  au  moyen 

line  serie  de  canaux,  de    barrages    et    d'£cluses, 

I.   chenal   profond   jusqu'au    lac    Ontario.      Avec 

Ipprofondissement    du    Canal   Welland,   actuelle- 

Ipnt  en  voie  d'ex^cution,  ceci  placerait    Port    Ar- 

lur  et  Port  William,  en  Canada,  et  Duluth  et  Mar- 

lette,  aux  Etats-Unis,  comme  tetes  de  ligne  de  la 

litigation  oceanique.    Les  travaux  qu'il  serait  ne- 

jssajire  d'entreprendre  pour   la   realisation    de    ca 

Iin  ambitieux  auraient   aussi   l'avantage    de    per- 

lettre  d'utiliser  dans  les  deux  pays  une  quantite 

pnergie"   hydro-electrique    estimee    a    plus    d'un 

i|illion  de  chevaux-vapeur.       C'est  cette  partie  du 

jjojet  qui  attire  actuellement    le    plus  d'attention, 

II  partie  a  cause  de  la  greve  des  mines  de  charbon 

lltumineux  aux  Etats-Unis  qui  fait  ressortir  le  de- 

ivantage  de  dependre  des  EtaBs-Unis  pour  notre 

bprovisionnement   de    charbon    pour    produire    la 

Jtpeur.    II  a  6t6  d£clar6  que  s'il  y  avait  des  moyens 

i)ur  debarrasser  l'industrie   et    les    entreprises  de 

ansport  canadiennes  de  cette  dependance,  on  de- 

|iit  faire  tous  ses  efforts  pour  les  mettre  en  exploi- 

ition.      A   premiere  vue   cet  argument   est  rai- 

jmnable  et  solide.     Mais  il  y  a  des  considerations 

icondaires    de    grandes  importance    qui    doivent 

re  soumises  a  l'etude  d'experts  accomplis  avant 

en  arriver  a  une  decision  raisonnable.     La  prin- 

pale   de   ces   considerations   est   une  question  de 

ipense  plutot  que    de  principe    et   il    semble  que 

itte  question  de  depense  ne  peut  etre  arretee  que 


si  elle  procure  un  avantage  assure  au  point  de  vue 
de  la  navigation  aussi  bien  qu'au  point  de  vue  du 
developpement  de  la  force  motrice.  On  peut  con- 
siderer  comme  douteux  que  le  succes  de  l'une  on 
l'autre  branche  de  cette  grande  entreprise.  a  l'ex- 
clusion  de  l'autre  branche,  justifierait  le  cout 
enorme  des  travaux  qui  devront  etre  executes.  II 
est  incontestable  qu'il  y  a  de  grands  pouvoirs  d'eau 
a  exploiter  le  long  du  St-Laurent,  notamment  au 
Long  Sault  et  des  entreprises  privees  ont  a  plu- 
sieurs  reprises  essaye  d'acquerir  ces  pouvoirs 
d'eau.  Ce  qui  s'est  fait  dans  ce  sens  ne  peut  cepen- 
dant  pas  suffire  comme  preuve  de  la  valeur  econo- 
mique  du  plan  de  developpement  de  la  force  mo- 
trice sur  le  pied  ou  il  est  actuellement  considere. 
La  commission  de  Conservation,  dans  son  rapport 
paru  au  debut  de  l'annee,  montre  que  la  capacity 
totale  des  usines  de  pouvOir  hydro-electrique  at- 
teignait  a  cette  epoque  1,806,618  chevaux-vapeur. 
De  nouveaux  travaux  ont  £te  faits  pendant  l'annee 
et  la  capacity  a  ete  grandement  augmentee,  mais 
les  chiffres  donnes  serviront  d'indication  pour  la 
difficulte  qu'on  rencontrera  a  placer  rapidement 
la  nouvelle  energie  provenant  d'un  d£veloppevnent 
aussi  vaste  que  celui  qui  est  envisage"  avec  l'utili- 
sation  du  St-Laurent.  Si  la  force  hydro-electriqur 
pouvait  remplacer  le  charbon  bitumineux  pour  le^ 
locomotives,  sous  le  rapport  de  la  depense  et  de  la 
securite,  le  probleme  serait  beaucoup  plus  simple. 
L'avenir  rendra  peut-etre  la  chose  possible,  mais  a 
present  il  est  de  fait  que  les  chemins  de  fer  de  ce 
continent  ne  sont  pas  prets  a  adopter  la  traction 
electrique  sinon  dans  quelques  cas  speciaux  et  sni- 
des distances  retativement  courtes. 


VENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       /i £sr S£l/C/£l/X 

ET  RAPPORTE DE 
BONS  PROFITS. 
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Une  tentative  a  ete  faite  dans  l'Ontario  pour 
reunir  le  projet  du  developpe-ment  du  St-Laurent 
au  Systeme  Hydro-electrique  de  cette  province  et 
un  avis,  ressemblanfc  fort  a  des  instructions,  a  ete 
donne  au  Gouvernement  du  Dominion  a  cet  effet. 
Si  ce  travail  doit  jamais  etre  entrepris,  il  devra 
etre  sous  le  controle  du  Dominion  et  comme  tel, 
il  ne  pourra  offrir  aucun  avantage  local  particulier 
a  moins  que  le  gouvernement;  du  Dominion  ne  se 
departisse  de  ses  devoirs.  Tout  cela  est  cependant 
une  question  de  longue  haleine.  C'est  un  projet 
dont  on  parle  depuis  de  nombreuses  annees  et  qui 
ne  sera  realise  ni  demain  ni  apres-demain.  Les 
rapports  prepares  par  les  ingenieurs  des  deux  gou- 
vernements  doivent  d'abord  etre  etudies  de  pres 
par  ces  gouvernements.  II  sera  ensuite  du  devoir 
de  la  Commission  Internationale  d'examiner  toute 
la  question  dans  la  forme  ou  elle  lui  est  presentee. 
Une  action  rapide  de  la  part  de  la  Commission 
n'estT  ni  possible,  ni  desirable.  La  commission  va 
s'occuper  tout  d'abord  du  projet  au  point  de  vue 
de  la  navigation  qui  a  la  preseance  sur  les  ques- 
tions de  l'energie  et  de  l'irrigation  d'apres  les  ter- 
mes  du  traite  qui  a  nomine  la  conrmision.  La  ques- 
tion est  tres  vaste.  L'idee  d'ouvrir  ces  grandes 
mers  interieures  au  commerce  de  l'Atlantique  ne 
manque  pas  d'attrait.  Elle  interesse  naturellement 
d'une  facon  particuliere  les  cites  des  lacs  dont  les 
habitants  sont  accoutumes  a  faire  des  reves  et  a 
avoir  des  visions  de  ports  de  mer  encombres  de 
navires  oceaniques.  La  decision,  quand  elle  vien- 
dra,  ne  sera  basee  ni  sur  le  sentiment  rii  sur  les 
ambitions  locales,  mais  sur  l'interet  du  pays  en  ge- 
neral au  point  de  vue  des  avantages  economiques. 
Le  cout  de  cette  entreprise  a  ete  evalue  approxi- 
mativement  a  un  chiffre  variant  de  200  a  300  mil- 
lions. L'experience  prouve  que  la  depense  depas- 
serait  aujorud'hui  de  beaucoup  le  plus  haut  de  ces 
chiffres.  En  supposant  que  le  Canada  serait  pret 
a  assurer  sa  part  d'une  depense  aussi  considera- 
ble, ce  qui*  n'est  pas  le  cas  actuellesient,  est-ce  que 
les  avantages  qui  en  decouleraierit  pour  le  pays 
justifieraient  une  telle  mise  de  fonds?  Des  ex- 
perts ont  discute  la  possibility  d'utiliser  les  oceani- 
ques sur  les  grands  lacs  et  n'ont  pu  se  mettre  d'ac- 
cord  sur  ce  point.  En  tout  cas,  meme  en  conside- 
rant  le  nombre  d'annees  necessaire  pour  terminer 
ces  travaux,  on  peut  dire  que  le  temps  n'est  pas 
encore  venu  pour  une  entreprise  aussi  ambitieuse. 
Le  plan  est  si  grand  et  le  prix  si  eleve  qu'on  ne 
peut  pas  y  apporter  trop  de  consideration.  II  se 
peut  que  le  pays  suive  le  mouvcment  indique,  mais 
il  faut  qu'il  le  fasse  avec  lenteur  et  precaution. 


LES     PROGRES     DE     L'INDUSTRIE     DANS     LA 
PROVINCE  DE  QUEBEC 


mettes  a  Berthier  et  une  fabrique  de  bonneterie  a 
Drummondville.  C'est  ainsi  que  se  developpe  l'in- 
dustrie  manufacturiere  dans  cette  province  qui  est 
deja  prospere  par  son  agriculture,  ses  pecheries, 
ses  forets  et  ses  mines.  Des  manufactures  nouvel- 
les  sont  creees  tous  les  jours  dans  les  villes  et  les  ci- 
tes et  en  certains  endroits  des  pouvoirs  d'eau  sont 
mis  en  valeur  pour  leur  exploitation.  D'enormes 
usines  electriques  fournissent  la  force  motrice  a 
prix  modere.  En  15  ans,  de  1900  a  1915  la  valeur 
des  produits  manufactures  a  passe  de  $158,287.- 
994.  —  a  $381  203.999.  —  soit  une  augmentation  de 
121%.  Et  il  n'y  a  pas  de  ralentissement  dans  ce 
progres.  Parlant  de  l'etablisse'ment  de  la  fabri- 
que d'allumettes  a  Berthier,  on  fait  remarquer 
qu'une  des  raisons  primordiales  qui  ont  pousse'  a 
choisir  cet  endroit  consist  dans  les  conditions  sa- 
tisfaisantes  de  la  main-d'oeuvre.  Ceci  est  vrai 
d'une  facon  generale  dans  la  province  de  Quebec. 
Les  habitants  y  sont  industrieux.  Us  desirent  tra- 
vailier  regulierement  toute  l'annee  et  ils  ne  cher- 
chent  jamais  a  creer  de  l'agitation  a  moins  d'avoir 
de  bonnes  raisons.  Nombreuses  sont  les  industries 
qui  n'ont  pas  de  greves  ou  qui  n'en  ont  que  rare- 
ment.  Les  ouvriers  reclament  des  augmentations 
de  salaires  ou  des  diminutions  d'heures  de  tra- 
vail d'une  facon  raisonnable  et  generalement  les 
patrons  font  eux-memes  des  concessions;  il  en  re- 
sulte  partout  une  satisfaction  mutuelle.  C'est 
ainsi  que  partout  dans  la  province  on  rencontre 
des  centres  bien  etablis  et  que  les  roues  des  mou- 
lins  tournent  sans  arret.  Lorsqu'une  greve  se 
produit,  il  y  a  ordinairement  des  raisons  locales 
plus  ou  moins  fondees  et  le  different  se  regie  de 
patron  a  ouvrier. 

II  n'est  jamais  question  de  saisir  le  controle 
du  gouvernement.  Les  ouvriers  se  font  une  idee 
sensee  de  l'industrie  comme  de  toute  autre  chose. 
Aussi  longtemps  que  durera  cet  etat  d'esprit  la 
province  de  Quebec  peut  s'attendre  a  developper 
ses  ressources  pour  le  plus  grand  avantage  de  tous. 
Ses  habitants  sont  conservateurs,  quoiqu'entre- 
prenants  et  bons  jusqu'au  coeur.         (La  Gazette) 


ASSOCIATION   DE   LA  COUTELLERIE 


Parmi  les  dix  nouvelles  industries  importan- 
tes  etablies  dans  la  province  de  Quebec  dans  les 
trois  derniers  mois  on  compte  une  fabrique  d'allu- 


L'industrie  nationale  de  la  coutellerie  va  bier 
tot  s'organiser.  Des  delegues  representant 
pour  cent  de  la  production  de  la  coutellerie  dan 
le  pays  entier  sont  en  session  actuellement 
Atlantic  City  pour  cette  organisation.  Les  base 
ont  ete  posees  pour  une  association  nationale, 
un  comite  executif  a  ete  nomme  ayant  comme  pi 
sident  M.  Charles  Rothwell,  de  Meriden,  Conn., 
la  Miller  Bros.  Pocket  Cutlery  Company. 

Une     campagne  de  publicite  a  travers  tout  le 
pays,     dans    les     periodiques,    les  journaux  quoti- 
diens    et    les  publications  commerciales  sera  com- 
mencee  bientot  pour  faire  comprendre  au  peuple , 
americain    l'opportunite     d'employer  la  coutellerie, 
faite  en  Amerique. 
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II  faut  maintenir  I 'exportation 
a  son  maximum 


Cela  est  necessaire  si  le  Canada  veut  conserver  la 
place  qu'il  avait  a  la  signature  de  I'armistice. 


La  question  des  transports  est  un  grand  facteur. 


Ce    pays    devrait    posseder    un    tonnage    minimum 
de  3,000,000  de  tonnes.  —  La  question  finan- 
cier est  aussi  tres  importante. 


Dans  une  conference  faite  devant  l'Associa- 
tion  de  Publicite  de  Montreal  M.  Lloyd  Harris  fait 
ressortir  la  necessite  de  developper  a  son  plus  haut 
possible  le  commerce  d'exportation  du  Canada  et 
de  reduire  les  importations  le  plus  possible.  Le 
president  E.  M.  Emery  introduit  l'orateur  qui  a 
choisi  pour  sujet:  "Des  occasions  de  developpement 
du  Commerce  canadien  d'exportation." 

M.  Harris  rappelle  qu'au  debut  de  la  guerre, 
le  surplus  de  la  production  canadienne  a  ete  pris 
par  les  gouvernements  allies  et  qu'a  la  fin  de  la 
guerre  il  a  fallu  retablir  les  anciens  debouches  et 
en  rechercher  de  nouveaux  Si  nous  voulons  con- 
server  la  place  que  nous  avions  a  l'epoque  de  l'Ar- 
mistice,  le  Gouvernement  considere,  et  a  juste  titre 
que  les  exportations  doivent;  etre  maantenues  a  leur 
maximum  et  les  importations  reduites  a  leur  mini- 
mum. 

L'orateur  cite  des  chiffres  et  declare  que  si  le 
Canada  continue  a  travailler  d'une  facon  aussi  fa- 
vorable qu'en  1918,  nous  nous  releverons  des  ef- 
fets  de  la  guerre  plus  facilement,  mieux  et  plus  ra- 
pidement  qu'aucune  autre  contree  au  monde.  De 
1913  a  1918  le  Canada  est  devenu  un  pays-manu- 
facturier  au  lieu  d'etre  un  pays  agricole  comme  il 
1  etait  a  l'origine,  la  difficulty  a  ete  de  trouver  des 
debouches  pour  les  produits  agricoles  et  manufac- 
tures. Le  Canada  a  ete  reellement  le  seul  pays  qui 
ait  fait  un  effort  pour  s'adapter  aux  nouvelles  con- 
ditions, ajoute  l'orateur,  faisant  allusion  a  l'acte 
du  Gouvernement  qui  a  organise  la  mission  dont  il 
est  le  chef  et  il  est  d'avis  que  quelque  chose  a  ete 
fait  dans  ces  derniers  douze  'mois.  L'organisation 
de  Londres  est  une  veritable  organisation  com- 
merciale  et  est  menee  comme  une  entreprise  can- 
merciale  et  non  comme  une  administration  du  gou- 
vernement. 

Le  prOibleme  du  transport 

L'orateur  dit  que  pour  developper  le  commer- 
ce d'exportation  il  ne  faut  pas  perdre  de  vue  les 
conditions  interieures  du  pays.  II  est  decourageant 
pour  un  voyageur  de  commerce  de  vendre  de  la 
marchandise  et  de  voir  que  la  fabrique  ne  peut  pas 
fournir.  C'est  pourta.nt  ce  qui  s'est  produit  Tan- 
nee  demiere.  Le  Canada  etait  bien  estime  en  Eu- 
rope, la  conduite  de  ses  soldats  lui  avait  fait  une 
publicite  des  plus  favorables  et  lui  avait  acquis  une 


bonne  reputation,  principalement  en  Serbie,  en 
Roumanie  et  en  Pologne  et  il  pouvait  s'attendre  a 
un  sentiment  de  preference  de  la  part  de  ces  pays. 

Un  des  grands  problemes  de  l'exportation  resi- 
de dans  la  question  des  transports  et  l'orateur 
declare  energiquement  qu'il  devrait  y  avoir  un  re- 
gistre  canadien  et,  que  les  lois  devraient  etre  chan- 
gees  pour  engager  les  armateurs  a  faire  inscrire 
leurs  navires  dans  le  registre  canadien.  II  estime 
que  le  minimum  de  tonnage  que  le  Canada  devrait 
chercher  a  avoir  est  de  3,000,000  de  tonnes.  La 
Norvege,  qui  est  un  pays  plus  petit,  avec  une  po- 
pulation moindre  que  la  notre,  a  3,000,000  de  ton- 
nes enregistrees.  II  est  necessaire  que  les  navires 
canadiens  soient  sous  le  controle  du  Canada. 

Une  autre  question  est  celle  des  finances  et'M. 
Harris  est  d'avis  que  nous  n'avons  pas  jusqu'ici 
apporte  suffisamment  d'attention  aux  finances  in- 
ternationales.  II  y  a  des  banquiers  a  New-York  et 
a  Londres  qui  suivent  aftentivement  notre  deve- 
loppement et  qui  sont  prets  a  intervenir  pour  avoir 
des  commissions.  Le  Canada  devrait  conduire  ses 
propres  affaires  du  commencement  jusqu'a  la  fin, 
dit-il. 

La  question  des  langues  est  egalement  impor- 
tante au  point  de  vue  du  commerce  d'exportation. 
En  Canada,  dit-il,  nous  nous  querellons  sur  une 
question  de  deux  langues.  Le  commerce  etranger 
ne  peut  pas  se  faire  avec  une  seule  langue  et  pour 
reussir  les  vendeurs  doivent  parler  au  moins  deux 
langues  et  ils  ont  encore  beaucoup  plus  de  chances 
de  succes  s'ils  en.  parlent  trois  ou  quatre.  Sa  con- 
naissance  du  francais,  ajoute-t-il,  lui  a  ete  d'un 
grand  secours  lorsqu'il  se  trouvait  a  Paris. 

M.  Harris  ajoute  que  dans  l'etendue  de  l'Em- 
pire  il  y  a  de  grands  debouches  pour  le  commerce 
canadien. 


L'ALCOOL   SERA   DIT-ON    LE   COMBUSTIBLE 
DE    L'AVENIR 


Le  bulletin  de  la  Societe  Nationale  de  Geogra- 
phie  de  Washington  rapporte  que  le  Dr  Alexander 
Graham  Bell  declare  que  l'alcool  est  le  combusti- 
ble de  l'avenir  pour  le  monde  entier.  II  fait  remar- 
quer  que  l'augmentation  du  prix  du  combustible 
necessaire  pour  les  machines  est  un  obstacle  a  tout 
nouveau  progres  dans  le  developpement  de  l'indus- 
trie  mecanique.  Le  charbon  et  le  petrole  augmen- 
tent  et  leur  quantite  est  limitee. 

II  y  a  cependant  une  autre  source  de  combus- 
tible, ajoute  le  Dr  Bell.  L'alcool  est  un  combustible 
beau,  propre  et  efficace  et  il  peut  etre  produit  a 
bon  marche.  L'alcool  de  bois  peut  etre  employe 
comme  combustible  et  nous  pouvons  faire  de  l'al- 
cool avec  les  sciures  de  bois  qui  est  un  dechet  de 
nos  scieries. 

L'alcool  peut  aussi  etre  tire  du  ble  et  de  fait 
de  presque  tons  les  vegetaux  sesceptibles  de  fer- 
mentation. On  peut  employer  le  surplus  de  nos 
moissons  et  meme  les  mauvaises  herbes." 
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Le  marche  canadien   se  deve* 
loppe  rapidement 

Le  mouvement  des  maisons  americaines  interrom- 
pu  par  la  guerre  a  repris.  —  Quelques-unes 
des  grandes  usines  et  ce  qu'eJIes  font. 


Le  Journal  de  Wall  Street  commente  le  mou- 
vement des  maisons  americaines  qui  viennent  eta- 
Dlir  des  succursales  en  Canada.  Ce  journal  publle 
une  liste  de  quelques-unes  des  plus  grandes  usines 
qui  ont  ete  ouvertes  ici  par  des  compagnies  ameri- 
caines depuis  la  signature  de  l'armistice.  Les 
questions  de  tarif  ont  amene  la  creation  de  400  a 
500  succursales  americaines  en  Canada  avant  la 
guerre.  La  guerre  europeenne  a  arrete  temporai- 
rement  ce  mouvement,  mais  il  reprend  de  plus  bel- 
le. Cet  automne  on  a  pu  compter  plus  d'une  ving- 
tia4ne  de  nouvelles  usines  installees  dans  des  cen- 
tres industriels  convenables  et  les  agents  de  plu- 
sieurs  importantes  compagnies  americaines  sont  a 
la  recherche  de  nouveaux  terrains. 

Le  commerce  des  automobiles  a  une  place 
preponderante  dans  ce  'mouvement:  La  General 
Motors  of  Canada  a  depense  pres  de  $15,000,000 
pour  i 'installation  de  ses  usines  en  voie  d'acheve- 
ment  a  Oshawa  et  Walkerville  (Ont.);  la  Willys- 
Overland  of  Canada  a  place  son  usine  de  West  To- 
ronto sur  un  pied  de  rendement  normal,  la  Ford 
Motor  Car  of  Canada  travaille  a  plein  rendement  a 
son  etablissement  de  Ford  City,  Ont.  et  nombre 
d'autres  fabriques  d'automobiles  ont  pris'  une  gran- 
de  expansion. 

La  Goodyear  Tire  &  Rubber  Co  of  Canada 
agrandit  sa  fabrique  de  New  Toronto  de  facon  a 
augmenter  sa  production  de  2,500  a  3,500  pneus 
par  jour.  La  Canadian  Consolidated  Rubber  Co. 
depense  $1,000,000  dans  ses  usines  de  Kitchener, 
Ont.  et  la  Firestone  Tire  &  Co.  de  Akron,  Ont.  va 
ouvrir  une  nouvelle  usine  a  Hamilton,  Ont.,  qui 
produira  des  le  debut  3,000  pneus  par  jour.  Cette 
compagnie  a  achete  80  acres  de  terrain  et  depen- 
sera  plus  d'un  million  de  dollars  dans  cette  entre- 
prise. 

Sur  le  terrain  des  instruments  de  musique,  le 
fait  le  plus  remarquable  a  ete  l'acquisition  par  la 
Cohrmbia  Graphophone  Co.  de  New-York,  de  l'im- 
mense  usine  de  la  Canadian  Aeroplanes  Ltd.,  a  To- 
ronto. La  General  Phonograph  Corporation  de 
New- York  a  repris  une  usine  deja  existante  a  Kit- 
chener, Ont.  et  va  l'agrandir  et  divers  financiers 
new-yorkais,  sous  le  nom  de  la  Canadian  Phono- 
graph Motor  Co.  Ltd.  ont  choisi  Stratford,  Ont., 
pour  l'emplacement  de  leurs  usines. 

Dans  la  branche  des  pulpes,  papiers  et  pro- 
duits  du  papier  un  des  etablissements  les  plus  im- 
portant^ est  celui  de  la  International  Paper  Co.,  a 
Trois-Rivieres,  Que.  A  Peterboro,  Ont.,  la  Nashau 
Gummed  &  Coated  Paper  Co.  de  Nashau,  N.  H.,  est 


en  train  d'installer  une  succursale  dans  un  bati- 
ment  acquis  a  cet  effet.  Cette  compagnie  comptc 
etre  en  operation  pour  le  mois  de  Janvier. 

Parmi  les  autres  compagnies  ayant  ouvert  des 
succursales  en  Canada  on  trouve  la  Robbins  & 
Myers  Co.  la  Western  Clock  Co.  et  la  Hoover  Suc- 
tion Sweeper  Co.  La  premiere  construit  une  usine 
capable  de  produire  125,000  moteurs  par  an  et  em- 
ployant  500  personnes  a  Brantford,  Ont.  Elle  es- 
pere  pouvoir  commencer  ses  operations  en  Janvier. 
La  deuxieme  s'installe  a  Peterboro,  Ont.,  ou  elle 
reprend  un  batiment  existant  et  co'mpte  egalement 
pouvoir  produire  en  Janvier.  La  troisieme  vient  de 
terminer  la  construction  d'une  vaste  usine  a  Ha- 
milton, Ont. 

Sous  le  nom  de  la  Niagara  Wire  Weaving  Co., 
la  Lindsay  Wire  Weaving  Co.  de  Cleveland,  Ohio. 
depense  $220,000  pour  la  construction  a  Niagara 
Falls,  Ont.,  d'une  usine  qui  emploiera  150  ouvriers 
pour  la  fabrication  des  toiles  *m6talliques  et  des 
machines  pour  le  tissage  du  fil  de  fer  La  Railway 
Steel  Spring  Co.  de  New- York  va  commencer  en 
Janvier  la  fabrication  des  jantes  d'acier  pour  che- 
min  de  fer  a,  Montreal  sous  le  nom  de  la  Canadian 
Steel  Tire  &  Wheel  .Co.  La  Elgin  Gas  Motor  de 
Elgin,  III.  construit  a  Winnipeg  une  usine  a  3  eta- 
ges  qui  produira  15  moteurs  par  jour. 


LA  TARTARINE 


La  maison  Harry  Home  Co.  Ltd.,  nous  fait 
parvenir  les  cotations  de  son  produit  special  la 
Tartarine,  qui  se  lisent  comme  suit: 

Paquet  3/i  lb.  4  doz  a  la  caisse 95  la  doz 

Boites  !/o  lb.  3  doz  a  la  caisse 1.75 

Boites  1  lb.  2  doz  a  la  caisse 3.25 

Boites  10  lbs.  4  boites  a  la  caisse  .    .    .2.60  chaque 

Seaux  30  livres 25  la  litre 

Seaux  50  livres 25       " 

Tonnelets  100  livres 23 

Barils  300  livres 21 

En  adressant  sa  liste  de  prix,  cette  maison  re- 
putee  nous  fait  observer  que  la  tartarine  est  un  des 
plus  grands  succedanes  de  la  creme  de  tartre  qui 
ait  ete  mis  a  la  disposition  du  public  canadien  a 
1/3  du  prix  de  cette  derniere  Pour  fins  culinaires. 
elle  repond  a  toutes  les  exigences  de  la  facon  la 
plus  parfaite.  Elle  ne  sert  pas  pour  fins  medicina- 
les,  mais  est  employee  dans  les  differentes  parties 
du  Canada  par  les  plus  importants  et  les  meilleurs 
boulangers,  ce  qui  constitue  la  meilleure  des  re- 
commandations. 
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Accessoires  d'automobiles  comme  cadeaux  de  Noel 


Les  quincailliers  ont  une  occasion  de  faire  de  beaux 
profits  et  d'aider  beaucoup  de  gens  a  choisir 
un  cadeau  qui  sera  grandement  apprecie  par 
tout  automobiliste.  —  Suggestion  pour  une 
annonce  de  saison  dans  cette  ligne. 


Cet  hiver,  il  y  aura  moins  d'automobiles  que 
jamais  qui  resteront  au  garage.  L'auto  est  devenu 
un  facteur  economique  dans  la  vie  industrielle  de 
tous  les  centres.  Les  quincailliers  qui  tiennent  les 
accessoires  d'automobile  n'ont  pas  ete  long  a  s'eri 
apercevoir  et  ils.  ont  augmente  considera'olement  le 
chiffre  de  leurs  affaires  avec  ces  articles.  Mais  ils 
n'ont  peut-etre  jamais  ete  aussi  prompts  a  s'aper- 
cevoir  que  l'usage  de  l'automobile  s'etend  sur  une 
periode  de  l'annee  de  plus  en  plus  grande. 

On  a  introduit  tant  d'accessoires  et  on  a  fait 
tant  d'ameliorations  d'annee  en  annee  que  Ton  se 
Bert  des  autos  avec  presque  autant  tie  confort  du- 
rante les  mois  d'hiver  que  pendant  toute  autre 
epoque  de  l'annee.  Avec  les  articles  et  les  syste- 
mes  qui  ont  ete  mis  sur  le  marche,  il  y  a  une  gran- 
de source  de  benefice  pour  le  quincaillier.  Les  ac- 
cessoires d'automobiles  pour  les  mois  d'hiver  font 
d'excellents  cadeaux  de  Noel.  Pour  la  Noel  de  cet- 
te annee,  la  Marshall  Field  Co.  de  Chicago  fait  un 
etalage  special  d'accessoires  pour  les  acheteurs  de 
Noel  et  les  offre  a  ceux  qui  cherchent  pour  lours 
cadeaux  quelque  chose  qui  sorte  des  lignes  ordinai- 
res. 

Avant  la  guerre,  les  automobilistes  avaient  une 
tendance  a  se  servir  le  plus  longtemps  possible  de 
leur  voiture  et  a  augmenter  le  nombre  des  autos 
en  service  tout  le  long  de  l'annee.  ("est  pendanl 
la  guerre  cependant  que  les  automobiles,  les  ca- 
mions et  les  ambulances  automobiles  ont  prouve" 
qti'ils  surmontaient  tons  les  inconvenients  de  la 
temperature  et  de  la  route,  soit  au  pays,  soit  a  l'e- 
t ranger  et  ont  demontre  d'une  faoon  concluante 
leur  seeurite.  leur  utilite  et  memo  leur  confort  du- 
rant  les  mois  froids  de  l'hiver. 

Moins  que  jamais  les  autos  resteront  au  repos 
ret  hiver.  Meme  la  voiture  de  tourisme  ordinaire 
pent  procurer  un  voyage  tres  confortable  pendant 
la  saison  froide.  Avec  la  capote  fermee  nu  avec 
n'importe  quel  type  de  carrosserie  convertible  une 
voiture  de  tourisme  ouverte  est  parfaitement  ga- 
rantie  contre  le  froid,  Ta  pTuie  ou  la  neige.  On  pent 
installer  pour  presque  rien  une  ehaufferctte  pre- 
nant  sa  chaleur  sur  le  tuyau  d'echappement,  qui  est 
tres  convenable  pour  une  voiture  a  passagers  ou 
un  camion.  De  chaudes  couvertures  pour  les  ge- 
noux  et  des  gants  doubles  de  Iaine  ailgmentent 
encore  le  confort  du  chauffeur  et  des  voyageurs. 
Les    chaines  ajustees  sur  les  pneus  permettent  de 


conduire  la  voiture  sur  des  routes  glissantes  et  me- 
me dans  la  neige  epaisse  avec  aisance  et  seeurite. 
Des  solutions  speciales  et  des  housses  pour  le  mo-' 
teur  empechent  la  congelation  du  moteur  et  sup- 
priment  les  inconvenients  qui  en  decoulent. 

Devant  cet  ensemble  de  faits,  il  n'y  a  aucune 
raison  plausible  pour  mettre  l'auto  au  garage  pour 
l'hiver.  Le  temps  est  venu  ou  Ton  peut  considerer 
l'automobilisme  comme  pouvant  se  pratiquer  d'un 
bout  de  l'annee  a  1'autre. 

Les  marchands  d'automobiles  recevront  cet 
automne  et  cet  hiver  bien  plus  de  voitures  que  pen- 
dant aucune  autre  saison  correspondante.  Ils  se- 
ront  tres  heureux  de  les  avoir  apres  la  parcimonie 
avec  laquelle  on  leur  en  a  livre  cet  ete,  car  les 
clients  attendent  anxieusement  la  livraison,  quel- 
ques-uns  depuis  plusieurs  mois. 

Ktant  donne  le  chiffre  inusite  de  nouvelles  voi- 
tures qui  vont  etre  mises  sur  le  marche  a  1'automne 
et  en  hiver,  il  est  de  toute  importance  pour  le  fa- 
bricant,  le  commissionnaire  et  le  detaillant  d'acces- 
soires de  se  tenir  pret  a  repondre  aux  demandes  de 
fournitures  et  d'accessoires  qui  seront  necessaires 
pour  ces  nouvelles  voitures.  Ces  articles  sont  de- 
mandes  lorsque  les  automobiles  sont  livrees  au 
printemps  el  en  ete  et  on  en  aura  tout  autant  be- 
soin  lorsque  les  voitures  seront  sur  la  route  pen- 
dant la  saison  froide.  11  faudra  meme  y  ajouter  les 
accessoires  sp^ciaux  a  la  saison  destines  a  assu- 
rer le  contort  et  la  securile  des  automobilistes. 

Si  le  quincaillier  qui  a  l'habitude  de  tenir  les 
accessoires  d'automobiles  fait  un  etalage  special 
de  ces  articles,  il  pourra  etre  surpris  de  voir  com- 
ment ils  augmentent  ses  ventes  pour  les  fetes.  II 
y  a  beaucoup  d'articles  utiles  pen  couteux  qui  peu- 
vent  faire  un  etalage  attrayant  pour  la  Noel,  tels 
que:  liquide  incongelable,  freezometre.  housse  de 
moteur  pour  dit't'ert  ntes  marques  de  voitures.  gants 
pour  conduire,  gants  de  fourrures.  etc.  et  tant 
d'autres  articles  utilises  specialement  en  hiver. 

II  n'y  a  pas  de  cadeau  plus  apprecie  d'un  au- 
tomobiliste qu'un  article  utile  pour  l'auto.  1. 
quincailliers  ont  un  champ  extraordinaire  dans 
les  accessoires  d'auto  et  covnme  Ton  espere  un 
commerce  <le  Noel  meilleur  que  jamais,  cette  ligne 
peut  etre  des  plus  profitables. 


ON  NE  VENDRA  DES  PNEUS  QU'AUX 
MARCHANDS 


La  vente  des  pneus  en  Canada  a  progresse  par 
satits  el  par  bonds.  Le  developpement  de  ce  commer- 
ce a  fait  naitre  une  foule  de  problemes  sur  la  fa- 
con de  traiter  cet   article  depuis  sa  sorth    de  la  fa 
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brique  jusqu'a  son  arrivee  entre  les  mains  du  con- 
soimnateur  Doit-on  permettre  au  consommateur 
d'acheter  directement  ses  pneus  en  fabrique,  ou 
doit-on  l'obliger  a  les  acheter  par  1'intermediaire 
du  detaillant  qui  a  droit  a  un  benefice?  Si  le  fabri- 
cant  vend  directement  au  consommateur,  il  ne 
pent  pas  raisonnablement  s'attendre  a  ce  que  le 
detaillant  apporte  la  meilleure  attention  a  ses  pro- 
ducts, puisqu'il  a  ete  prive  de  son  benefice  sur  la 
vente.  D'un  autre  cote  le  detaillant  installera-t-il 
un  atelier  de  vulcanisation  s'il  n'a  aucun  interet 
immediat  a  maintenir  la  bonne  reputation  des  pneus 
qu'il  tient? 

Tels  sont  les  problemes  qui  se  posent  dans 
cette  branche  de  commerce.  Les  grandes  compa- 
gnies  de  caoutchouc  refusent  graduellement  de 
vendre  directement  ou  par  l'entremise  d'un  ami. 

Quand  il  s'agit  de  compagnies  qui  possedent 
au  moins  une  dizaine  d'autos,  il  n'en  est  pas  de 
meme  et  il  semble  que  dans  ce  cas  le  detaillant  ne 
tient  pas  a  prendre  ces  comptes  pour  lui.  Mais  le 
detaillant  demande  avec  instance  que  le  fabricant 
refuse  de  vendre  des  pneus  a  des  consommateurs 
particuliers. 

En  Angleterre,  il  existe  une  liste  noire  des  fa- 
bricants  qui  violent  ce  principe  du  commerce,  mais 
en  Canada  la  loi  ne  permettrait  pas,  actuellement 
du  moms,  un  pared  traitement.  Les  grandes  com- 
pagnies de  caoutchouc  semblent  disposees  a  refu- 
ser les  ventes  directes.  II  y  aura  bien  de  temps  en 
temps  des  fabricants  de  nouvelles  marques,  qui 
pour  lancer  leur  article,  violeront  ce  principe,  mais 
les  detaillants  semblent  etre  si  fortement  organises 
qu'il  ne  vaudra  pas  la  peine  pour  ces  fabricants  de 
continuer  longtemps  cette  facon  de  faire. 

Le  fabricant  tient  a  ce  que  le  detaillant  retire 
son  benefice  legitime. 

II  semble  que  toute  l'affaire  recevra  bientot 
une  conclusion  satiafaisante.  La  question  a  ete 
soumi.se  depuis  quelque  temps  a  I'Association  des 
•marchands  detaillants  et  les  echanges  de  vues 
semblent  avoir  demontre  que  l'harmonie  devait 
subsister.  Le  detaillant  vent  tenir  les  pneus  com- 
ce  un  accessoire  a  son  commerce  avec  un  benefi- 
ce legitime  et  le  fabricant  serieux  semble  dispose  a 
adherer  a  cette  demande. 


SUIVEZ-VOUS  VOS  COMPTES  DE  PRES? 


La  collection   est  un  des  facteurs  les  plus  impor- 
tants  du  succes. 


II  est  de  plus  en  plus  evident  que  les  jours 
sont  passes  ou  1'on  accordait  un  credit  illimite  aux 
clients,  surtout  dans  les  districts  ruraux.  Les  sta- 
tistiques  recentes  montrent  que  de  plus  en  plus 
les  affaires  de  la  campagne  se  font  au  comptant. 


Beaucoup  de  quincailliers  ont  naturelle'ment  des 
comptes  avec  des  fabriques,  des  entrepreneurs  oi 
d'autres  clients  avec  qui  il  est  impossible  de  faire 
un  reglement  immediat  pour  des  marchandises 
ccmmandees  par  des  ouvriers  ou  d'autres  person- 
nes,  mais  dans  ce  cas  il  y  a  une  epoque  reguliere 
de  fixee  pour  le  paiement  et  les  commercants 
voient  a  ne  pas  laisser  passer  1'echeance. 

Les  gens  sont  capables  de  payer  et  ils  paieront 
si  le  detaillant  leur  fait  comprendre  que  son  com- 
merce se  fait  plus  ou  moins  sur  la  base  du  comp- 
tant. 

Beaucoup  de  faillite  out  ete  causees  plus  par 
la  negligence  du  detaillant  vis-a-vis  de  ses  comp- 
tes que  par  de  mauvaises  methodes  d'affaires.  El 
il  y  a  encore  certains  clients  qui  remettent  le  paie- 
ment de  leurs  comptes  echus.  C'est  a  ces  gens-la 
que  le  detaillant  doit  s'en  prendre  et  le  mieux  sera 
de  le  faire  tout  de  suite.  Le  succes  phenomenal  du 
dernier  Emprunt  de  la  Victoire  demontre  qu'il  y  a 
abondance  d'argent  en  circulation  et  le  detaillant 
a  droit  a  recevoir  le  compte  qui  lui  est  du.  S'il  ne 
le  recoit  pas  la  faute  est  peut-etre  egalement  par- 
tagee  entre  le  detaillant  et  le  client. 

Beaucoup  de  commercants  sont  de  pietres 
collecteurs,  parce  qu'ils  detestent  d'ennuyer  les 
gens  pour  leur  argent,  d'un  autre  cote  il  y  a  beau- 
coup de  clients  qui  ont  siunplement  besoin  qu'on 
leur  rappelle  qu'un  compte  est  di'i  pour  qu'ils  le 
payent  aussitot.  Mais  il  y  aussi  un  certain  nombre 
de  clients  qui  sont  de  mauvaise  paye  et  avec  ceux- 
la  ils  font  employer  des  methodes  plus  energiques. 

De  nombreuses  methodes  ont  ete  adoptees 
par  differents  marchands  dans  tout  le  pays.  Quel- 
ques-uns  ont  publie  des  avis  dans  les  journaux  lo- 
caux;  d'autres  ecrivent  des  lettres,  d'autres  encore 
font  reclamer  leurs  comptes.  Une  bonne  methode 
a  suivre  est,  si  possible,  de  donner  une  tournure 
personnelle  a  des  lettres  de  ce  genre.  Le  commer- 
cant  qui  est  en  termes  intimes  avec  son  client, 
peut  en  toute  probability  trouver  quelques  points 
sur  lesquels  il  peut  insister  pour  donner  a  sa  lettre 
un  caractere  personnel. 

Une  autre  methode  bonne  a  suivre  est  de  redi- 
ger  votre  lettre  suivant  la  saison.  Si  Ton  est  au 
printemps,  dites  par  exemple  a  votre  creancier,  que 
c'est  le  commencement  de  votre  annee  commer- 
ciale,  que  vous  avez  beaucoup  de  comptes  a  regler 
et  que  vous  apprecieriez  grandement  un  prompt 
reglement.  Si  c'est  a  l'automne,  vous  pouvez  lui 
dire  que  la  moisson  a  ete  rentree,  que  le  benefice 
des  efforts  de  toute  1'annee  a  ete  recueilli  et  que 
vous  apprecieriez  beaucoup  sa  cooperation  pour 
vous  permettre  de  liquider  vos  vieux  comptes  de 
vos  livres.  Ceci  peut  etre  adapte  aux  quatre  sai- 
sons  de  1'annee. 
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Preparons  nous  a  faire  un  chiffre  de  vente  inusite 


L'augmentation  du  pouvoir  d'achat  de  la  clientele 
des  villes  et  des  campagnes,  le  besoin  d'ame- 
liorer  les  habitations  promettent  un  commerce 
splendide  aux  marchands  qui  vendent  des  pein- 
cures  et  verms. 


La  souscription  de  plus  de  $673,000,000  a 
i'emprunt  de  la  Victoire  1919  montre  haut  la  main 
que  la  situation  financiere  du  Canada  est  encore 
loin  de  la  descente  que  quelques-uns  avaient  pre- 
uile  depuis  l'armistice. 

Financierement,  la  position  du  Canada  a  ete 
assuree  encore  pour  une  annee  au  moins.  Avec 
un  credit  illimite  a  sa  disposition,  et  avec  ses  res- 
sources  naturelles  infinies  capables  d'alimenter  les 
pays  affames  d'Europe,  le  pays  peut  envisager  gaie- 
nient  l'avenir  pour  quelque  temps  encore. 

Une  de  nos  banques  canadiennes  faisait  re- 
•aiarquer  recemrnent  que  les  depots  ordinaires  d'e- 
pargnes,  portant  interet  dans  les  banques  cana- 
diennes, etaient  de  1,000%  superieurs  k  ceux  d'a- 
vant  la  guerre.  Nulle  part  on  n'a  vu  une  augmen- 
tation semblable.  Dans  ce  rapport  n'etait  pas 
compris  l'Emprunt  de  la  Victoire  non  plus  que  d'au- 
tres  jilacements  de  titres,  il  y  a  done  la  une  bonne 
indication  de  la  reserve  de  pouvoir  d'achat  des  Ca- 
nadiens. 

Si  cela  nous  etait  loisible,  nous  pourrions  in- 
diiiuer  d'autres  signes  evidents  de  l'augmentation 
du  pouvoir  d'achat  Et  le  bon  vieux  public  con- 
st rvera  sa  •nieme  faiblesse  d'acheter  tant  qu'il  aura 
1'argent  pour  le  faire.  Tons  les  articles  d'utilite 
depuis  l'automobile  et  le  phonographe  jusqu'a  la 
peinture  et  le  vernis  seront  en  grande  demande  en 
E920. 

Avec  la  boisson  rayee  du  programme  et  pas- 
sant rapidement  a  l'etat  de  souvenir,  une  sonvme 
considerable  aurefois  gaspillee  en  l'honneur  de 
Bacchus  sera  eivployee  pour  l'amelioiali  •  i  d  l 
foyer.  Le  probleme  du  logement  n'a  ete  resolu 
nulle  part  et  la  demande  de  logements  sera  aussi 
grande  en  1920  et  1921  qu'elle  l'a  ete  en  1919. 

Cela  entrainera  une  demande  constante  de 
peinture  et  de  vernis. 

Voici  deux  incidents  typiques  qui  se  sont  passes 
il  y  a  a  peine  quelques  jours.  Nous  trouvant  en 
visite  chez  un  ami,  nous  fumes  vivement  interesses 
par  l'activite  deployee  de  l'autre  cote  de  la  rue  par 
un  homme  qui  etait  fort  occupe  a  peindre  l'inte- 
rieur  de  sa  maison.  Conrme  nous  en  faisions  la  re- 
niarque  a  notre  hote  eelui-ci  nous  declara  que  cet 
homme  avait  achete  recemrnent  la  maison  et  que 
depuis  trois  semaines  il  msjiiait  le  pinceau  a  ses 
•moments  perdus.  II  ajoutait  qu'il  ne  pensait  pas 
qu'il  y  eut  une  chambre  dans  la  maison  qui  n'eut 
ete  entierement  repeinte.  Naturellement  la  dis- 
cussion s'eleva  a  propos  de  peinture.     "Laissez-moi 


vous  montrer  autre  chose,  nous  dit  rami  en  nous 
entrainant  a  Tarriere  de  la  maison.  Voyez  cette 
rangee  de  maisons  elles  sont  occupees  par  une 
bonne  classe  d'ouvriers  et  de  petits  employee.  Au 
moins  une  maison  sur  deux  a  ete  remise  a  neuf  et 
les  mansardes  recouvertes  de  beaver  board  et  re- 
peintes.  Chacune  d'elles  est  partagee  par  deux  fa- 
milies pour  l'hiver.  Je  ne  crois  pas  avoir  jamais 
vu  autant  de  peinture  faite  en  dehors  des  heures 
de  travail  que  j'en  ai  vu  cet  automne  dans  ce  voi- 
sinage". 

D'autres  observations  et  informations  prou- 
vent  que  ce  fait  est  devenu  commun  dans  toutes 
les  parties  de  la  ville  parmi  la  classe  moyenne. 
En  depit  du  prix  eleve  des  maisons  et  des  terrains, 
beaucoup  de  gens  pour  eviter  rincertitude  de  la 
location,  se  sont  decides  a  acheter  une  propriete 
oil  ils  l'ont  trouvee.  Etant  d'une  classe  qui  ne 
s'effraye  pas  de  passer  ses  soirees  en  salopette,  ils 
se  sont  lances  dans  la  peinture  pour  rendre  leur 
.naison  habitable  on  y  apporter  la  decoration  qui 
leur  convenait. 

Ils  out  partage  leur  maison  pour  augmenter 
un  pen  leurs  rev^nus  et  reduire  le  coiit  de  la  vie,  ce 
qui  a  necessite  la  mise  a  neuf  et  la  peinture  de  fa- 
eon  a  rendre  la  place  attrayante  et  d'en  tirer  un 
prix  renumerateur  . 

Ku  revoyant  les  previsions  pour  l'annee  pro- 
chaine,  beaucoup  de  fabricants  font  re-aiarquer  que 
les  prix  eleves  que  les  fermiers  ont  obtenus  pour 
leurs  produits  vont  se  maintenir  au  moins  pendanl 
encore  deux  ans.  Ceci  signitie  qu'ils  vont  eonti- 
nuer  a  accumuler  ce  qu'ils  ont  deja  empile.  Un 
l'ermier  aujourd'hui  est  tout  aussi  porte  qu'un  au- 
tre a  avoir  un  nouvel  interieur  ou  a  ameliorer  sa 
maniere  de  vivre  et  une  partie  appreciable  de 
benefices  sera  certainement  employee  a  l'achat  de 
'peinture  ct  de  v^.nis. 

La  seule  chose  a  craindre,  e'est  qu'il  sera  peut- 
etre  difficile  aux  fabricants  d'obtenir  des  matieres 
premieres  en  quantite  suffisante  pour  repondre  aux 
demandes  que  Ton  prevoit.  Tons  les  fabricants  des 
Etats-Unis  coaime  du  Canada  montrent  quelqm's 
inquietudes  a  cet  egard. 

Jamais  on  n'a  ete  aussi  optimiste  en  ce  qui 
concerne  la  demande  pour  une  saison  prochaine. 

A  ce  sujet,  il  a  ete  curieux  de  constater  que 
pendant  toute  la  guerre,  a  l'approche  de  chaque 
saison  on  eprouvait  plus  ou  moins  de  crainte  et 
d 'inquietude  au  sujet  de  ce  qu'allait  etre  la  deman- 
de. La  necessite  d'augmenter  les  prix  a  donne 
naissance  a  une  epidemie  de  predictions  qui  pre- 
tendaient  que  cela  allait  tuer  le  commerce,  mais 
lorsque  la  saison  arriva.  on  se  demandait  comment 
on  pourrait  se  procurer  la  matiere  premiere  et  la 
manufacturer  pour  satisfaire  la  demande. 

Heureusement  ceci  ne  semble  pas  etre  le  cas 
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a  l'approche  de  1920.  Tout  le  monde  est  optimiste 
et  prevoit  une  demande  sans  precedent. 

Ces  precisions  ne  sont  pas  de  pure  prophetic 
Les  acheteurs  des  grandes  fabriques  ont  constate 
la  tendance  des  affaires  comme  jamais  auparavant 
pendant  la  guerre  et  ils  placent  des  ordres  d'avance 
autant  qu'ils  peuvent  pour  tout  ce  qu'ils  peuvent 
avoir  besoin.  Les  detaillants  ne  niontrent  pas  la 
merae  hesitation  que  l'annee  derniere  pour  leurs 
commandes  de  printemps.  A  ce  point  de  vue  ils 
sont  bien  avises. 

Mais  il  faut  se  rappeler  que  les  possibilites  de 
1'emploi  de  la  peinture  ont  toujours  depasse  la 
plus  grande  demande  que  le  commerce  ait  jamais 
vue.  La  demande  n'a  jamais  ete  aussi  grande, 
mais  elle  a  eu  l'occasion  d'etre  beaucoup  plus 
grande.  II  y  a  toujours  eu  et  il  y  aura  probable- 
ment  encore  pour  quelques  annees  des  occasions 
infinies  de  developper  le  commerce  de  la  peinture 
et  du  vernis  a  la  disposition  de  tous  les  marchands 
du  pays. 

Aucun  marchand  n'a  epuise  toutes  les  ressour- 
ces  de  vente  de  peinture  et  de  vernis  dans  son 
rayon.  II  n'y  a  rien  en  vue  pour  indiquer  une  rai- 
son  d'un  arret  dans  l'avance  et  le  developpement 
du  commerce  canadien  de  la  peinture  et  du  vernis. 
Ce  commerce  n'a  pas  encore  atteint  le  point  ou 
l'initiative  peut  se  relacher  parce  qu'il  n'y  a  plus  de 
terrain  a  conquerir.  Le  detaillant,  le  grossiste  et 
le  fabricant  ont  encore  a  faire  d'enormes  efforts 
de  publicite  pour  faire  comprendre  rationnellement 
au  public  la  nee  vssite  economique  de  la  peinture. 

Et  l'annee  1920  promet  beaucoup  au  detail- 
lant agressif  qui  sans  se  fier  a  la  demande  natu- 
relle  qui  doit  venir,  eniploiera  sa  propre  initiative 
pour  developper  ses  affaires  autant  qu'il  est  possi- 
ble clans  sa  clientele. 


ON  S'ATTEND  A  CE  QUE   LES  PRIX   DES  PEIN- 

TURES  ET   VERNIS   RESTENT  AU   TAUX 

ACTUELS  JUSQU'EN  JUIN  PROCHAIN 


Les  manufacturiers  assembles  a  Montreal  discu- 
tent  la  situation  et  ne  voient  aucune  probabi- 
lity d'une  reduction  immediate. 


A  une  reunion  des  membres  de  l'Assoeiation 
Canadienne  de  la  Peinture,  de  l'Huile  et  du  Vernis, 
tenue  recemment  a  Montreal,  il  a  ete  decide  que  le^ 
prix  des  peintures  et  vernis  se  maintiendraient  a 
leur  niveau  actuel  jusqu'au  ler  juin  1920.  a  moins 
que  d'ici  la  les  conditions  du  marche  ne  permet- 
tent  une  revision.  L'opinion  generalement  expri- 
mee  a  ete  que  Ton  s'attend  a  ce  que  le  marche 
soil  tres  ferme. 

Un  des  Elements  essentiels  s'est  maintenu  pin  i 
haut  qu'on  ne  s'y  attendait,  e'est  1'huile  de  lin.  On 
pensait  il  y  a  quelque  temps  que  cet  article  vau- 
drait  $2.00  aujourd'hui.  Les  envois  de  graines 
ont  ete  retardes  et  la  baisse  des  prix  a  ete  differee. 


Les  livraisons  sont  un  peu  meilleures  qu'il  y  a  deux 
semaines.  II  est  entendu  egalement  que  les  grai- 
nes d'Argentine  commencent  a  arriver  du  Sud. 

De  plus  le  plomb  a  quelque  peu  monte  et  le 
marche  s'est  maintenu  a  un  niveau  assez  soutenu. 
On  prevoit  qu'il  va  continuer  a  se  maintenir  a  ce 
niveau  encore  quelque  temps.  La  main-d'oeuvre 
est  toujours  chere  et  les  augmentations  de  salaires 
ont  ete  encore  plus  fortes  que  jamais.  II  est  cer- 
tain cependant  que  la  production  a  augmente  pour 
beaucoup  de  produits  et  que  la  demande  a  ete 
grande  cette  annee.  Tout  indique  que  les  ventes 
de  l'automne  ont  depasse  le  chiffre  des  annees  pre- 
cedentes  et  il  y  a  actuellement  une  grande  activite. 

II  semble  probable  qu'il  n'y  aura  pas  de  baisse 
dans  les  prix  pour  le  moment  et  peut-etre  merae 
ava'nt  quelque  temps  encore. 


LES  GENS  SONT  INTERESSES  TOUTE  L'ANNEE 
PAR  LES  BROSSES 


II  n'y  a  pas  de  mois  au  cours  de  l'annee  ou  les 
gens  ne  soient  pas  interesses  par  les  brosses  d'une 
espece  ou^  d'une  autre.  Les  marchands  de  quin- 
caillerie  obtiennent  d'excellents  resultats  en  gar- 
dant  leur  stock  intelligemment  mis  en  etalage  en 
tous  temps.  Ceci  ne  veut  pas  dire  qu'un  etalage 
devrait  etre  etabli  et  ensuite  laisse  en  place  tout 
le  reste  de  l'annee.  On  obtient  de  meilleures  re- 
sultats en  changeant  le  stock  frequemment.  Mais 
un  soin  special  devrait  toujours  etre  pris  a  placer 
toujours  les  brosses  en  un  endroit  ou  toute  person- 
ne  entrant  dans  le  magasin  puisse  les  voir. 

La  visiteuse  peut  etre  interessee  par  des  bros- 
ses a  plancher  ou  des  brosses  pour  le  nettoyage; 
ou  bien  est-ce  un  visiteur  qui  a  besoin  d'une  brosse 
pour  quelques  travaux  de  peinture  dans  sa  maison; 
ou  bien  telle  ou  telle  personne  qui  est  en  quete 
d'une  brosse  pour  Fun  des  mille  et  un  usages  aux- 
quels  elle  sert  ordinairement.  En  pla^ant  votre 
stock  bien  en  vue,  vous  rappelez  aux  gens  leurs  be- 
besoins  et  vous  provoquez  leurs  achats. 

Beaucoup  de  marchands  de  quincaillerie  ont 
des  etalages  de  brosses  clans  leurs  vitrines  et  sur 
leurs  murs  et  ils  en  obtiennent  de  splendides  resul- 
tats. Ils  estiment  que  de  conseiller  les  acheteurs 
quant  aux  meilleures  sortes  de  brosses  qui  con- 
viennent  pour  les  ouvrages  qu'ils  ont  a,  accomplir 
est  un  service  qui  est  tres  apprecie  et  qui  favorise 
les  affaires. 

Conserver  le  stock  en  bonne  condition  est  une 
autre  chose  importante.  Les  acheteurs,  principa- 
lement  les  femmes  n'aiment  pas  manipuler  des 
brosses  qui  sont  pleines  de  poussiere  et  de  salet< 
ou  qui  sont  abimees  par  la  negligence  que  l'on 
prend  a  les  mettre  en  place.  Par  contre  un  etalage 
de  brosse  bien  propre  et  uidicieusement  selection- 
ne  appelle  l'attention,  provoque  inspection  et  sus- 
cite  les  ventes. 
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A  SITUATION   DU     SUCRE      REND    PROBABLE 
LA  HAUSSE   DES  PRIX 


Encore  que  la  situation  du  sucre,  en  ce  qui 
loncerne  la  distribution,  semble  s'etre  amelioree  il 
a  toute  indication  d'autre  part  que  la  situation 
1st  encore  serieuse.  Des  approvisionnements  out 
Ite  recus  par  les  provinces  de  l'ouest  qui  en  etaient 
Irives,  mais  malgre  cela,  il  regne  un  sentiment  ge- 

eral  que  les  prix  sont  destines  a  monter  considera- 

lement.     De     fait,  trois  raffineries  ont  deja  aug- 
liente  leurs  prix  de  75  cents  les  100  livres  et  il  ne 

ardera  guere  avant  que  Irs  autres  en  f assent  au- 
jant. 

Un  facteur  qui  semble  devoir  jouer  un  grand 
Idle  dans  la  situation  est  le  fait  que  le  controle  du 
lucre  aux  Etats-Unis  qui  a  contribue  a  maintenir 
[a,  demande  a  un  niveau  pen  eleve  prend  fin  avec  la 
jlisparition  du  regime  du  controle  des  vivres  a  la  fin 
[le  ce  mois-ci.  On  sait  que  les  raffineries  ameri- 
•aines  n'ont  pas  encore  achete  leurs  provisions  de 
lucre  brut  pour  1920  et  que  lorsqu'elles  viendront 
iur  le  marche  avec  de  fortes  offres,  elles  ameneront 
a  hausse  des  prix.  Jusqu'ici  le  Canada  a  ete  assez 
Iieureux  pour  s'assurer  des  approvisionnements  de 
mere  brut  bien  qu'il  eut  a  faire  face  a  des  difficul- 

6s  temporaires  par  suite  des  greves  et  des  incapa- 
lites  de  transport.  Le  Canada  est  probablement 
e  pays  qui  a  eu  le  moins  a  souffrir  de  la  rarete  du 
mere  au  monde,  mais  il  se  peut  qu'il  ait  encore  a 
mbir  des  hausses  de  prix  engendrees  par  les  condi- 
tions etrangeres. 


3UELQUES     LIGNES     DE     NOEL     SONT     TRES 
RARES. 


Le  commerce  de  detail  ferait  bien  de  s'enque- 
rir  des  maintenant  de  la  possibility  de  garnir  ses 
stocks  en  fait  de  produits  pour  les  ventes  de  Noel 
Lfin  d'etre  en  mesure  de  repondre  aux  demandes  de 
ses  clients  pendant  les  prochaines  semaines. 
jLes  marchands  de  gros  font  deja  rapport  d'une  ra- 
Irete  de  fruits  sees  tels  que  les  raisins.  Les  raisins 
Isecs  sont  un  produit  presque  essentiel  au  temps  de 
Noel  et  les  epiciers  qui  n'en  ont  pas  en  stock  de- 
vraient  en  acheter  sans  tarder,  et  ne  pas  se  mon- 
trer  trop  particuliers  sur  l'espece  qu'ils  achetent 
lis  seront  deja  chanceux  s'ils  peuvent  en  obtenir. 

Les  pelures  semblent  aussi  devoir  etre  rarea  et 
les  approvisionnements  paraissent  etre  restreints. 
De  fait,  il  y  a  tres  peu  de  pelures  de  citron  sur  le 
marche.  Elles  sont  cotees  tres  cheres,  a  75  la 
livre.  Les  pelures  de  Californie  ne  sont  pas  aussi 
difficiles  a,  obtenir,  encore  que  les  stocks  ne  soient 
pas  abondants 

La  plupart  des  varices  de  noix  sont  en  abon- 


dance.  Les  noix  melangees  pour  le  commerce  de 
Noel  se  vendent  a  35  cents  la  livre.  Les  noix  nou- 
velles  de  grenoble  en  sac  de  110  livres  sont  cotees 
a  ?>2  cents  et  par  lots  plus  petits  a  34  cents.  Les 
avelines  peuvent  s'acheter  a  25  cents.  Les  Pecans 
et  les  noix  du  Bresil  lavees  peuvent  s'obtenir  aussi 
en  bonnes  quantites.  Mais  il  n'y  aura  pas  de  noix 
de  la  recolte  nouvelle  ici  pour  le  conrmerce  des 
fetes. 

Les  dattes  Hallowee  sont  cotees  cette  semaii e 
pour  la  premiere  i'ois  depuis  la  guerre.  Elles  se 
vendent  en  boites  de  <>o  livres  a  20  cents  la  livre. 
Les  dattes  Excelsior  sont  cotees  a  25  cents  de 
moins  la  caisse,  soit  $5.50. 

11  n'arrivera  plus  de  dattes  Dromedary  cette 
saison.  Les  stocks  presents  sont  a  $7.00  la  cai- 
I'll  importateur  de  fruits  sees  de  Californie  a  recu 
nn  petil  envoi  de  dattes  califomiennes  cette  semai- 
ne.  11  n'y  avail  que  deux  cents  boites  de  trois 
livres;  c'etaii  le  premier  arrivage  de  dattes  de  Ca- 
lifornie sur  ce  niarchr. 

La  Californie  n'est  j>as  nn  pays  gros  expe'di- 
teur  de  dattes  car  ce  nest  que  depuis  peu  qu'il  en 
cultiv<  .  Ces  dattes  etaient  cotees  a  $1.20  la  boite 
et  seront  une  speemlite  de  fantaisie  dans  quelques 
magasins  ])endant  le  commerce  des  fetes  de  Noel. 


LES   DETAILLANTS   PROTESTENT  CONTRE   LE 

NOUVEAU    REGLEMENT    CONCERNANT 

LE   BACON 


Les  epiciers  et  les  bouchers  estiment  que  22  pour 
100  sur  le  bacon  et  le  jambon  en  tranches  n'est 
pas  un  taux  suffisant  pour  rendre  raisonnable- 
ment  profitable  la  vente  de  ces  produits.  lis 
disent  que  le  30  pour  100  est  necessaire. 


II  a  ete  (I (Hide  a  une  assemblee  de  la  section 
des  bouchers  de  Toronto,  de  1' Association  des  Mar- 
( hands-Detaillants,  tenue  a  Toronto  la  semaine 
passei ■.  que  chaque  membre  tienne  un  compte  exact 
du  prix  d'achat  du  jambon  et  du  bacon  et  du  prix 
de  vente,  faisant  entrer  en  ligne  le  genre  de  ventes, 
par  grosses  et  petites  quantites,  la  perte  du  poids 
et  les  dechets  et  que  ces  chiffres  seront  l'objet  d'un 
rapporl  h  la  prochaine  assemblee. 

Cette  assemblee  avait  pour  objet  de  discuter  la 
nouvelle  reglementation,  permettant  20  pour  100 
de  profit  sur  le  bacon  plus  2  pour  100  par  livre  pour 
le  decoupage  en  tranches.  Tous  les  membres  pre- 
sents furent  d'opinion  que  le  bacon  et  le  jambon  ne 
sauraient  etre  vendus  profitablement  au-dessous 
de  trente  pour  cent.  Sur  le  jambon  surtout,  il  n'y 
a  pas  d'argent  a  gagner  au-dessous  de  cette  marge, 
et  si  le  reglement  est  nus  en  vigueur,  la  plupart  des 
bouchers  cesseront  la  vente  du  jambon. 
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Le  man-hand  qui  reussit 

Symptomes  de  succes  ou  de  f ai Mite.  —  Ce  qu'est  un 
commercant. 


Le  commercant  qui  reussit  doit  etre  essentiel- 
lement  un  honvme  ayant  de  bons  principes  et  de  so- 
lides  qualites  qui  a  l'ambition  non  seulement  de 
faire  une  fortune  legitime  pour  lui-meme  mais  aus- 
si de  creer  un  etablissement  qui  soit  utile  au  public. 

II  apporte  toute  son  attention  a  ses  affaires  qu'il 
conduit  avec  soin  et  ne  neglige  aucun  detail  de  son 
commerce. 

II  exige  que  son  magasin  soit  propre  et  en  or- 
dre,  que  la  marchandise  soit  bien  soignee  et  dispo- 
sed d'une  maniere  attrayante  et  il  a  un  programme 
de  publicite  en  rapport  avec  l'importance  de  son 
commerce. 

Le  commercant  qui  reussit  achete  prudem- 
ment,  en  basant  ses  achats  sur  la  quantite  definie 
de  marchandise  vendue  dans  une  periode  corres- 
pondante.  II  s'en  tient  principalement  aux  lignes 
qui  ont  fait  leur  preuve,  mais  il  est  cependant  pret 
a  acquerir  tout  nouvel  article  qu'il  a  tout  lieu  de 
supposer  de  nature  a  augmenter  son  chiffre  d'af- 
faires 

II  tient  des  comptes  et  des  livres  qui  repondent 
aux  besoins  de  son  commerce  et  qui  lui  permettent 
d'etablir  avec  precision  sa  situation  financiere  a 
n'importe  quel  moment. 

II  surveille  son  compte  de  depense  et  n'hesite 
pas  a  supprimer  toute  depense  inutile  et  est  cir- 
conspect  avant  d'assumer  toute  nouvelle  charge. 

Ce  que  fait  un  commercant 

Le  capital  du  commercant,  s'il  n'est  pas  abso- 
lument  suffisant,  correspond  du  moins  approxivna- 
tivement  a  l'importance  et  aux  besoins  de  son  com- 
merce. Pour  parer  aux  imprevus  ou  a  quelque  en- 
treprise  speciale,  il  a  pris  des  arrangements  avec  sa 
banque  qui  lui  procure  le  credit  necessaire.  II  ap- 
precie  hautement  la  valeur  d'un  bon  credit,  et  a  cet 
effet  il  est  prompt  et  exact  dans  ses  reglements  en- 
vers  ses  creanciers,  beneficiant  de  l'escompte  quand 
il  lui  est  offert,  les  paiements  etant  faits  par  facture, 
et  les  comptes  regulierement  verifies  et  balances. 

II  vend  la  plupart  du  temps  au  comptant,  ou  s'il 
vend  a  credit  il  a  les  garanties  voulues  et  des 
echeances  bien  definies  et  il  insiste  pour  que  le 
paiement  soit  fait  promptement. 

S'il  est  oblige  de  faire  ses  ventes  a  credit,  il 
doit  faire  entrer  en  ligne  de  compte  toutes  ses  de- 
penses  a  cet  effet,  les  frais  de  collection  et  les  per- 
tes.  II  fait  un  inventaire  chaque  annee  ou  plus  sou- 
vent,  en  marquant  la  marchandise  au  prix  coutant, 
ou  au  cours  du  jour  s'il  y  a  baisse,  faisant  subir  une 
depreciation  au  vieux  stock  et  en  supprhnant  toutes 
les  creances  mauvaises  ou  douteuses. 

11    s'interesse    grandement   a   l'ecoulement    de 


son  stock  et  evite  avec  un  soin  extreme  que  les 
marchandises  ne  s'accumulent  d'une  facoi  hors  de 
proportion  avec  son  chiffre  d'affaires  ou  ses  bene- 
fices. 

Enfin  il  est  plein  d'enthousiasme  pour  son  com- 
merce aussi  bien  que  pour  sa  clientele.  Son  com- 
merce devient  surtout  son  plaisir.  Son  grand  en- 
thousiasme  et  son  interet  font  qu'on  a  plaisir  a  trai- 
ter  avec  lui. 

Ce  qui  arrive  quelquefois 

Etant  donne  cette  serie  de  conditions,  si  l'oi 
travaille  en  bonne  harmonie,  la  responsabilite  du 
fournisseur  est  legere.  Mais  il  ne  faut  pas  penser 
qu'il  n'apas  de  responsabilite  du  tout  dans  ses  rap- 
ports avec  le  commercant  qui  reussit.  II  n'est  pas 
rare  de  voir  une  entreprise  bien  etablie  et  prospere 
tomber  en  mauvaises  affaires  si  elle  a  le  malheur 
de  se  departir  de  son  systeme  de  base.  On  peut  ci- 
ter  de  nombreux  cas  de  ce  genre. 

II  y  a  eu  beaucoup  d'exemples  de  commercants 
qui  avaient  parfaitemcnt  reussi  dans  un  quartier 
riche  qui  n'ont  eu  aucun  succes  dans  un  quartier 
populeux  et  inversement.  De  nombreux  magasins 
de  tout  genre  ont  periclite  apres  s'etre  adjoint  de 
nouveaux  rayons  qui  n'etaient  appropries  ni  a  leur 
clientele  ni  a  leur  localite. 

En  raison  de  ces  probabilites,  il  nous  semble 
que  le  department  de  credit  devrait  se  maintenir 
en  contact  constant  meme  avec  les  meilleurs  clients 
de   facon   a  pouvoir  proposer  des   suggestions  ou 

er  des  conseils  lorsqu'il  faut  prendre  des  deci- 
sions hnportantes.  Jusqu'a  un  certain  point  ce  con- 
tact semble  manquer  quelque  peu,  ce  qui  fait  qu'un 
i  iseil  offert  sans  etre  demande  semble  etre  une 
usurpation  de  droits. 

Un  autre  point  a  considerer,  c'est  de  ne  pas 
faire  abus  du  credit.  Les  termes  etablis  dans  une 
industrie  donnee  doivent  etre  la  base  de  reglement 
dans  tons  les  cas  et  l'extension  des  credits  doit  tou- 
jours  etre  en  rapport  avec  le  capital  engage. 

Fournisseur  et  marchand 

Examinons  maintenant  le  cas  du  marchand 
moins  heureux  ou  moins  favorise.  C'est  ici  reel- 
lement  que  le  fournisseur  doit  intervenir  et  il  sem- 
ble bien  qu'en  toute  occasion  cette  intervention  ne 
reponde  pas  completement  aux  besoins  de  la 
t  nation. 

Le  gerant  des  credits  doit  non  seulement  vei 
ler  a  la  protection  des  risques  de  sa  maison,  mais 
aussi  voir  au  maintien  du  commerce  en  general 
sur  des  bases  solides.  C'est-a-dire  que  lorsqu'il 
remarque  une  situation  ou  une  pratique  qui  n'est 
pas  bonne,  il  doit  chercher  a  y  porter  remede. 
Cela  ne  va  pas  quelquefois  sans  quelque  sacrifice. 

Les  statistiques  ont  montre  une  diminution  ini- 
portante  du  nombre  des  faillites  dans  ces  dernie- 
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res  annees.  II  reste  a  savoir  si  cela  est  du  a  un 
progres  appreciable  dans  la  tenue  du  commerce  en 
general. 

Nous  nous  sommes  laisse  dire  que  beaucoup 
de  maisons  avaient  pousse  leur  credit  a  l'extreme, 
ce  dont  avec  la  situation  anormale  actuelle  elles 
pourront  toujours  se  tirer  tant  bien  que  mal.  Quoi- 
qu'il  en  soit,  un  jour  viendra,  souhaitons  que  ce 
soit  le  plus  tard  possible,  ou  les  methodes  et  les 
capacites  du  marchand  en  general  seront  a  une 
rude  epreuve. 

Mais  en  admettant  meme  qu'un  progres  sensi- 
ble ait  ete  realise  dans  les  methodes  commerciales 
en  ces  dernieres  annees  il  est  plus  qu'evident  qu'il 
reste  encore  beaucoup  a  faire  et  que  le  resultat  ob- 
t.enu  est  encore  bien  au-dessous  du  niveau  qu'il  est 
possible  d'atteindre.  Le  temps  n'est-il  pas  venu  de 
•mettre  de  l'ordre  dans  nos  affaires  et  de  suivre  un 
programme  de  rehabilitation  concernant  les  metho- 
des et  la  direction  de  beaucoup  de  nos  clients  coni- 
mercants?  Cet  effort  devrait  naturellement  porter 
sur  les  clients  lents  a  regler  ou  jouissant  de  faveur 
speciale,  car  cette  situation  est  un  signe  evident 
d'un  defaut  im]>ortant  dans  rorganisation  ou  dans 
la  direction  des  affaires. 

Qu'arriverait-il  si  chacun  de  nous  tenait  comp- 
te  des  marchands  dont  les  methodes  ne  sont  pas  a 
la  hauteur  voulue,  et  que  nous  nous  mettions 
conscieusement  a  la  tache  pour  decouvrir  le  de- 
faut exact  dans  chacun  des  cas  et  pour  suggerer 
le  remede  avec  le  mtme  zele? 

Si  recoulemeiit  ne  se  fait  pas  bien,  donnons 
au  commercant  nos  meilleurs  conseils  sur  la  vraie 
facon  de  reduire  son  stock  ou  d'augmenter  ses  af- 
faires, de  maniere  a  ce  que,  dans  la  limite  du  pos- 
silile,  il  puisse  bientot  travailler  sur  des  bases  soli- 
des. 

Si  les  depenses  sont  trop  elevees,  nous  devons 
faire  remarquer  ou  git  l'erreur  e}  conseiller  la  vneil- 
leure  maniere  d'y  remedier. 

Si  les  credits  sont  etendus  sans  une  methode 
(!(>  collection  ou  sans  un  benefice  approprie,  nous 
ferons  remarquer  au  commercant  la  futilite  de  sa 
conduite  et  le  desastre  qui  ne  manquera  pas  de  s'en 
suivre.  Nous  lui  suggererohs  un  bon  moyen  de  sur- 
monter  la  difficulty. 

Si  Ton  ne  fait  d'inventaires,  si  Ton  ne  tient  pas 
de  comptes  et  que  Ton  ignore  ainsi  les  benefices 
nets  ou  le  pourcentage  de  profit,  nous  insisterons 
energiquement  pour  avoir  un  systeme  de  comptabi- 
llte  simple  et  pratique  qui  permettra  au  commer- 
cant de  savoir  pourquoi  il  travaille  et  ce  que  son 
commerce  lui  rapporte. 

Chacune  de  ces  pratiques  ne  pent  finir  a  la  lon- 
gue  qu'a  amener  la  faillite  de  1'entreprise.  Et  ces 
pratiques,  comme  beaucoup  d'autres  qui  vont  a 
l'encontre  du  succes  du  commercant,  peuvent  bien 
souvent  etre  modifiees  et  le  commercant  remis 
dans  le  bon  chemin  pour  reussir. 


LA     LEVEE     DE    L'EMBARGO    DES   ETATS-UNIS 

PEUT  PROVOQUER  L'AUGMENTATION  DES 

PRIX  DE  LA  FARINE 


La  levee  de  l'embargo  sur  le  ble  et  la  farine 
de  ble  du  Canada  qui  a  ete  mise  en  vigueur  aux 
Etats-Unis  depuis  quelques  temps  peut  avoir  un 
effet  materiel  sur  les  prix  de  la  fafine  au  cours  des 
prochains  mois.  L'ordre  levant  l'embargo  prend 
effet  le  15  decembre,  et  si,  covnme  il  semble  proba- 
ble, de  gros  envois  de  grains  passent  la  frontiere, 
cela  aura  un  effet  immediat  de  hausse  sur  les  prix 
d'ici. 

Au  Canada,  a  l'heure  actuelle  le  prix  garanti 
du  gouvernement  de  $2.15  prevaut.  tandis  qu'aux 
Etats-Unis,  pour  une  raison  ou  pour  une  autre,  le 
prix  s'est  eleve  du  minimum  garanti  de  $2.2*>  jus- 
qu'a  $3.00  et  $3.10.  Ce  facteur  seul  offre  un  mar- 
che  favorable  au  fermier  canadien  qui  ne  recoit  ici 
que  $2.15  et  qui  ne  negligera  pas  un  marche  plus 
avantageux  qui  s'offre  a  lui.  Quant  a  racheteur 
americain  il  encouragera  naturellement  tout  raou- 
vement  lui  permettant  d'acheter  a  '.neilleur  compte 
au  Canada  qu'aux  Etats-Unis  d'autant  que  ces 
acnats  auront  pour  effet  de  faire  baisser  les  prix 
americains  qui  out  atteint  des  niveaux  sans  pre- 
cedent. 

II  y  a  une  autre  raison  pour  laquelle  les  mino- 
tiers  americains  accueilleront  avec  plaisir  le  ble  ca- 
nadien, et  les  marchands  americains,  la  farine  ca- 
nadienne,  c'est  le  fait  que  la  recolte  de  ble  dans  les 
■  •tats  du  nord  a  ete  d£ficitaire  et  qu'il  y  a  rarete  de 
farine  et  de  ble  en  Amerique. 

La  seule  question  sera  de  savoir  quelles  quan- 
tites  seront  disponibles  pour  l'exportation.  Le  Ca- 
nada Wheat  Board  a  deja  passe  de  gros  contrats  et 
une  bonne  partie  de  la  recolte  de  ble  canadien  est 
deja  achetee.S'il  y  a  des  offres  concurrentes  pour 
ce  qu'il  en  reste,  il  semble  qu'il  n'y  ait  d'autre  alter- 
native a  envisager  que  la  hausse  des  prix. 


LES   POINTS   ESSENTIELS  AU   COMMERCE 


II  y  a  environ  cinq  choses  essentielles  au  com- 
merce profitable:  1. — Avoir  quelque  chose  de  bon 
a  vendre;  2.  —  Avoir  une  bonne  place  pour  ven- 
dre  cela;  3.  —  Avoir  de  bons  homines  pom-  la 
vente;  4. — Avoir  de  bons  prix  et  une  bonne  capacity 
de  vente;  5. — Avoir  quelque  chose  de  bon  (et  de 
vrai  i  a  dire  aux  gens  sur  les  articles  memes.  Voila 
cinq  "bonnes"  conditions.  Essayez  qu'aucune  ne 
manque  a  votre  commerce. 


Faites  que  vos  etalages  de  Noel,  tant  par  leur 
gout  que  par  leur  sens  pratique  fassent  de  votre 
magasin  le  point  de  mire  de  votre  localite.  Nulle 
occasion  meilleure  ne  s'offre  a  vous  d'attirer  I'at- 
tention  sur  votre  commerce  et  par  consequent  de 
le  rendre  profitable. 
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a  Touionrs  ses  Detracteurs 
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II  arrive  parfois  qu'il  est  I'objel  de  tanl 
d'attaques  Injustes  que  I'on  Be  fail  & 
d'y  repondre.  En  ce  qui  nous  concerne, 
nous  nous  proposons  de  dire  la  verite"  au 
commerce  el  au  public  en  leur  faiaanl  voir 
I'abus  que  I'on  a  fait  du  Bulletin  No  ill  du 
Oouvernement.    Le  public  jugera  ensuite 

Au  commencement  de  1918;  le  Ministere 
du  Revenu  de  1'Interieur  voulait  avoir  des 
echantillons  de  Poudre  a  Pate  pour  en  faire 
I'analyse  el  constater  si  elle  contenait  de 
1'arsenic.  A  l'autre  bout  du  pays,  a  New 
Westminster,  C.A.,  i'on  trouva  un  echantil- 
lon  de  Poudre  a  P&te  Egg-0  contenant  un 
execs  d'arsenic,  soil  25  parties  par  mil- 
lion on  moins  d'une  once  d'arsenic  par  ton- 
ne de  poudre  a  pate.  Ce  pourcentage  est  de 
beaucoup  plus  petit  que  celui  trouve'  dans 
plusieurs  aliments  et  legumes. 

Ce  bulletin  fut  publie  en  juillet  1918,  et 
en  depit  du  (ait  que  toutes  les  poudres  a 
pate,  meme  celle  de  nos  concurrents,  con- 
tenant  du  phosphate  acide  de  chaux  laisse 
voir  des  traces  d'arsenic,  nos  concurrents  y 
rtrenl  immediatement  leur  chance  de  dis- 
crediter    noire    produil.      lis    cnvoyerenl    des 

copies  marquees  a  leurs  rendeurs  et  a  des 
soliiciteurs  de  porte  on  porte  avec  le  rap 
port  de  l'ar.alyse  de  l'echantillon  contenant 
un  exces  d'arsenic  fortement  souligng  a 
L'encre  rouge.  L'on  ne  fit  aucunement 
mention  de  deux  autres  echantillons  d'Egg- 
O  reconnus  comme  ne  contenant  am 
i  race  d'arsenic. 

Ces  demonstrateurs  allerenl  de  niaison  en 
maison  dans  toutes  les  parties  du  Canada 
A  Winnipeg,  ils  se  presentment  a  la  de- 
meure  de  noire  gerant  des  ventes.  en  disant 
a  sa  t'enime  quel  pourcentage  d'arsenic  i 
eontenu  dans  la  poudre  Egg-O.  Le  gerant 
dune  grosse  epicerie  en  gros,  dans  une 
\ilie  de  Test  de  ['Ontario  vit  dans  sa  pro- 
pre  demeure  un  demonstrates  raconter  une 
hisioire  semblable  a  son  Spouse.  La  mi 
chose  lut  fait  a  Ottawa.  C'est  alors  que 
nos  nombreux  clients  nous  ecrivirent  pour 
nous  en  avertir. 


Cette  annee,  nous  avons  remporte  un  tree 
grand  succes  dans  notre  canipagne  pour 
faire  connaltre  la  Poudre  a  pate  Egg-0 
dans  la  province  de  Quebec.  Xos  concur- 
rents n'oui  pas  manque  d'oniployor  active- 
nieni  le  Bulletin  No  411,  et  une  serieuse 
tentative  a  ete  faile  pour  nous  discrediter 
<  he/  les  epiciers  et  les  magasins  a  rayons 
de  loute  la  province.  Cela  obligea  menie  le 
gerant  d  un  des  plus  grands  magasins  a 
rayons  de  .Montreal  d'arreter  la  demonstra- 
tion et  la  rente  de  la  Egg-O  et  son  emploi 
dans  sa  cuisine  el  sa  boulangerie,  jusqu'a 
i  e  qu'il   put  se  rendre  coni])le  lui -meme  de  la 

laus  affirmations    de    nos    concur- 

rents. 

Le  resultat  de  son  enqueie  fut  la  recep- 
tion  des  deux   lettres  que   Ton   pent   lire  a    la 

page  d'a  coii'-  ei  des  commandes  considera- 
bles  de    la    part   de   l'administ ration      <!• 
niagasin. 

Les  efforts  coniinuels  fails  par  nos  con- 
currents pour  nous  discrediter  aupres  d'au- 
tres  magasins  a  rayon8  ainenerent  la  de- 
couverte  dun  des  bulletins  marques  qui  fi- 
n  ale  men  I  arriva  :.\  I'analyste  en  chef  du 
gouvernement  a  Ottawa.  Ce  bulletin,  u<- 
compagne  d'une  lettre  de  protestation  de 
notre  part  em  le  resultat  suivant:  II  nous 
ecrivit  la  lettre  que  l'on  peut  lire  sur  Tall- 
in page.  Mieux  que  cela,  nous  savons  que 
les  representants  de  nos  concurrents 
avaient  regu  instruction  de  recueillir  ces 
bulletins  partout  ou  ils  pouvalenj  en  trou- 
ver.  Ceci  est  la  preuve  incontestable  de 
leur  culpability. 

Quant  a  la  purete  de  la  Egg-O,  le  Bulle- 
tin No  411  du  Gouvernement  ne  renferme 
rien  pouvant  faire  du  tori  a  cette  marque 
de  poudre  a.  pate,  ft  part  le  fait  qu'elle  ren- 
ferme du  phosphate  acide  de  chaux.  II  n'y 
a  rien  qui  prouve  que  la  Poudre  a  Pftte  Egg- 
O  soit  un  produit  moins  desirable,  en  au- 
lant  que  son  pourcentage  d'arsenic  est  con- 
cerne. que  n'importe  quel  autre  produit  fait 
•de  phosphate  acide  de  chaux. 


POWDER  CO.,  LIMITED 


tlLTON,   Canada, 
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Le  Peintre  LUXEBERRY  dit: 

"Partout  ou  je  viais  je  suis  accueilli  par  un  double  sourire — I'un 
pour  moi  et  I'autre  pour  I'etiquette  Berry  Brothers'  sur  les  finis 
que  j'emploie.  II  semblerait  que  tout  le  monde  regarde  cette 
etiquette  comme  un  vieil  ami." 

Des  generations  de  constructeurs  de  maison  et  de  gens  aimant 
leur  demeure  ont  appris  que  les  interieurs  les  plus  artistiques  et 
les  plus  jolis  sont  obtenus  avec  les  vernis,  les  emails  et  les  tein- 
tures  de  Berry  Brothers.  C'est  la  rafson  pour  laquelle  I'Etiquette 
"Berry"  est  le  seul  argument  de  vente  dont  le  marchand  a  be- 
soin  pour  vendre  les  finis  de  Berry  Brothers. 


KEY  BROTHERS 

Wo  rld's      Largest     Makers  t\)J 

arnishes  and  Paint  Specialties^-^ 

Les  plus  grands  fabricants  du   monde  de   Vernis  et  spe- 
cialites  de  peinture. 

DETROIT,    Michigan.       WALKERVILLE,    Ontario. 
29  rue  Latour,  MONTREAL,  P.Q. 


Tel.     MAIN     1521 


(79) 


Table  Alphabetique   des   Annonces 


Armour  &  Co.    ...  52 
American  Pad  &  Tex- 
tile    64 

Assurance  Mt-Royal  64 

Banque  d'Epargne  .  62 

Banque    Molsons  .   .  62 

Banque  d'Hochelaga  62 

Banque  Nationale  .  62 

Banque  Provinciale  .  62 

Barnett 14 

Bates  &  Innes  ....  51 

Berry  Bros 36 

Bird  &  Son, 

.  i      Couverture 

Berry  Bros 10 

British  Colonial  Fire  64 

Brodeur,  A 52 

Brodie  &  Harvie   .    .  52 

Burrow  Stuart  Milne  11 

Canada  Foundries    .  20 
Canada  Life  Assurance 

Co 64 

Canadian  Nat.  Car- 
bon    22 

Canadian  Polishes 

Ltd 60 

Chamberlain  Medi- 
cine    53 

Canadian  Postirm 

Cereal 49 

Canadian  Salt    ...  44 
Canadian  Veneering 


Cie  d'Assurance  Mutuel- 
le  du  Commerce   .   64 

Connors  Bros 58 

Clark,  Wra 58 

Cluett,  Peabody  .  .  51 
Cote  &  Lapointe   .    .   52 

Dennis  Wire 21 

Dom.  Canners  Ltd.  .  59 
Dominion  Cartridge 

Co .19 

Dominion  Salt  ...  54 
Dom.    Corrugated    Steel 

Pipe  ......  „.   ...    4 

Dominion  Linseed  Oil, 

Couverture 
Duffy,  J.  J.,  &  Co.    .    56 

Egg-o  Baking  .  .  34-35 
Eddy,  E.  B.  &  Co.  .   .   60 

Fabrique  de  balais  de 

Granby 56 

Fontaine,  Henri    .    .   52 

Ford 8 

Frost  Steel 10 

Gendron  Mfg 10 

Gagnon  P.  A 64 

Garand,  Terroux  & 

Cie 64 

Georgia  Turpentine  .  10 
Gonthier  &  Midgley  .  64 
Gutta  Percha  &  Rub- 

hf»r  r.n 2. 


Hamilton  Stove  &  Heal- 

ter  Co.  Ltd.   ...    6-7 

Harry  Home  Co.  Ltd.  54 

Hebert,  L.-H 12 

Hobbs 5 

Imperial     Tobacco   .    25 
International     Business 
Machine  Co. 

Couverture 

Jonas  &  Cie,  H.  ...  61 

Kribs 12 

Lamontagne  Limitee  13 
La  Prevoyance  ...  64 
Leslie  &  Bros.   ...   20 

Lewis  Bros 17 

Liverpool-Manitoba  .  64 
London  Bolt 20 

Mathieu  ........  41 

Mathieu,  (Cie  J.  L.)     60 

Maxwells  Ltd 16 

Montbriand  R.   ...    64 

McArthur,  A 20 

McDonald 57 

Manufacture  de  Scies 

de  Levis 18 

Montreal  Biscuits  Co.  60 
Morrow  Screw  &  Nut 

Go    . u_ 


Nova  Scotia  Steel 
Co 


20 


Office  Specialty  ...  50 
Old  City  Mfg.  Co.  .  55 
Ottawa  Paint  Works, 

Couverture 


Paquet  &   Bonniei 
Pigeon  Lymburner 

Pink 

P.  Poulin  &  Cie  . 
Pullan  .... 


Ramsay  &  Son  ..." 
Richard,  Wilcox  &  Co 
Ltd 15 

Schultz  Mfg.  Co., 

Ltd 21 

Sherwin-Williams  .    .  9 

Stauntons,  Ltd.  ...  I  I 

Still  Mfg.  Co 16 

Steel  of  Canada  ...  18 

Sun  Life  of  Canada  .  6  I 

Steel  Trough  &  Mch.  20 

Trudel  &  Guillet   .    .    52 


Western  Ass.  Co.   .    .   64 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS      EN     COUR      DE      CIR- 
CIRCUIT 


Lavery    &    Demers    vs    Barthelemi,    et 

al.,   $45. 
.\l.  Wexler  vs  Art.   Bouchard,  $22. 
K.   II.   Beaulieu  vs  Nap.  Allard,  $34. 
S.    Miller   vs    Euclide  Beriau,   $38. 
I     McCann    vs   Art.    Longe,   $25. 
H.  Godin  vs  Institut  Gaube  Inc.,  $17. 
P,  Barrette  vs  Cyrille  Debert,  $27. 
G    Hall  vs  Pares  Mazzie,  $10. 
\l    Zelicovitch  vs  H.  Dovi,  $18. 
o    Arcand   vs  Geo.  Burney,  $16. 
A.  Charlebi  is  vs  Alt.  Swift.  $20. 
X    Boucher  vs  Art.  Gauthier,  $26. 
S    Croysd!ll  vs  Jos.  Rqbillard,  $10. 
\l     p.    S.    Corp.    vs    Rodrigue    Ouimet, 

$28. 
M.  Guttman  vs  L.  Fraukel,  $42. 
S  .Christin   vs   Elz.   Benoit,   $61. 
.1     ]',    Delcourt     vs     Zephirin    Lagace\ 

$56. 
S.   Goldstein      vs      Paul    Prapply   alias 

Murphy.  $26. 
Guardian    Ins.    Co.     vs     Roma    Bakery, 

$28. 
Iron  Age,  Ltd.  vs  T.  Burdett,   $14 
British  Amer.  Oil  Co.   vs   Connelly   Ro- 
binson.   $35. 
M.  L.,  H.   &   P.  Co.  vs   II.   Bercovitch. 

$13. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  .1    .1    Cooke,  $26. 
M,   I...    II.  &   I'.  Co.   vs   A.   Seal.   $75. 
M.  L„  H.  &  P.  Co.  vs  John  Tobin,  $36. 
Al.    1.  .    II     K-    P.    Co.    vs    W.    B.    White. 

$37. 
.].  Fieedman   vs   A.  Allard,  $29. 
M.   L.,  H.   &   P.  Co.   vs  A.   I, .•court.   $89. 
M.  L.,  H.  &   P.  t'o.  vs  .1.  Laplante,  $27 
Al.   L.,   H    .<■    I'.  C<>-  vs   A.  G.   Lambert, 

$93. 
Al.  L.,  II.  &  I'.  Co.  vs  <)    X.  St  Cyr,  $84. 
Colonial    Specialty    Co.    vs    P.    A.    Bou- 

langer,   Montmigny,  $22. 

Colonial   Specially  Co    vs  .1.   A.   Baraby. 

SI  .lean,   $32. 
Colonial    Specially    Co.   vs    I)     Leonard. 

Ottawa.   $61. 
Colonial   Specially   Co.   vs  Jos.   Demers. 

Valleylield.   $33. 
A?  Girard  vs  E.  Nirron,  Ste-Rose,  $15. 
J.  Routtenberg  <•(  al.  vs  G.  Monk,  Ver- 
dun,  $42. 
.1     Routtenberg   et    al.    vs    Alary   Cooper. 

Verdun.   $49. 
J.   Garmaise    vs   Chs.    Quartz,    Verdun, 

$461. 
G.   Burnett   vs  J.   Al.   Freeman,  $36 
G,    \.   Marsan  vs   Alberic  Marten,  $15. 
Al.    Rigler      vs      United    Footwear    Co.. 

Ltd..  $26. 
J.   Friedman    vs    A.   Martineau,    $86. 
S.   Rosenthal   vs  Wee   Sam,  $29. 
Cohen    Ltd,  vs  Mederic  Bouchard,  $15. 
Cohen    Ltd.    vs    A.    J.    Ihifresne.   $45. 
Cohen    Ltd.    vs   Jos.    Bourbon.    $15. 
Cohen  Ltd.  vs  L.   M.  Panneton.  $39. 
Cohen   Ltd.  vs  Jos    Perreault,  $47. 
Cohen    Ltd.   vs   Aime  Thoinas.   $29 
Cohen   Ltd.  vs  Gedeas  Chartrand,  $59. 
Cohen  Ltd.  vs  Donat   Denis,  $15. 
Cohen  Ltd.  vs   Alb.  Duchesne.  $18. 
Cohen    Ltd.    vs    Lorenzo    Mouscataux. 

$31. 
Cohen  Ltd.  vs  Alb.  Alarie,  $22 
Mile  M.  L.  Pilon  vs  Wilt.  Sevigny.  $25. 
P.  M.  Beaudoin  vs  N.  Giguere,  $18 
P.  M.  Beaudoin  vs  A.  Legault,  $?2. 
Evans    Bros.   Ltd.   vs   F.   J.   Roch.    $26. 
W.  Bourassa  et  al.  vs  Vve  H.  Lamou 
reux,  $22. 


W.  Bourassa   et  al.  vs   H.   Beauchamp. 

$46. 
L.   Godin   vs  J.    15.    Vandelac,   $17. 
H.   Chausse  vs  J.   Lamothe.  $19. 
J.  Coupal  vs  R.  Loyer,  $20. 
J.  Cassidy  vs  A.  Brouillard.  $15. 
Alice    A.    Provost    et    vir.    vs   A.    Rollin, 

$14. 
Vve    J.    A.    C  irbeil    vs    A.    Chartrand, 

$23. 
A.   Gabriel    vs   E.   Stephens.   $22. 
Int.  Business   .Machines  Co.  vs  Mine  C 

Laplante  et    vi  .  $20. 
Com.    d'Ecoles    St-Bernardin    vs    Shan- 
nan    Realties.    Ltd..   $2,274 
Kearney  Bn  B.,  Ltd.  vs  J.  Clifford.  Ste- 

Agathe,  $53. 
Kearney   Bros..    Ltd.   vs    H.    Dionne,  St- 

Cyprien,  $59. 
G.  Butaud  vs  Sam  Rosnack,  $27. 
F.  X.  Sauviat  vs   A.   Daze\  $1. 
R     Curtis    vs    Mine    E.    Skelton    et    vir. 

$16. 
A.  Deschamps  vs  Vve  E.  de  L.  Ouellet- 

te   $13. 

I  I).  Levesque  vs  Jos.  Cadieux,  $67. 
F.    Florent   vs   F.   Gendron.   $16. 
Longpre"   &   Longpre   vs  A.   Desrosi. 

$26. 
L.   J.   Let'ebvre   vs   Jos    Whelen.   $66. 
W.    Daoust    vs    F.    L.    Duclos,   $17. 
Soc.  Financiers  [nc,  vs  A.  Forest.  \ 
F    Labelle  vs  J.  B.  Clement.  $12. 
ti.  A.  Belanger  vs  1.   De  Maurivey,  $15. 
O.   Foueault   vs   E.   I'rovost.  $17. 
J     /acharine   vs   X    Wollow.  $55. 
.1.    c     II.   Dussault    vs   J     Charpentier, 

$64. 

II  Sacker  vs   E,   Reausoleil.  $43. 
central  Garage  Co.   vs   II    B.   Dupere\ 

$11. 
Ci  ntral   Garage   Co.    vs   L.   J.   D.   Gln- 
gras,  $10. 

II.   Stavis  et    al.   vs   J.    Roussellc.   $67. 
W.    Bourassa    et    al.    vs    W.    Kivanl.   $1S. 
C.  Chalifoux  vs  A.  Loiselle,  $13. 
11    A.  Deguire  vs  Vve  J.  a.  Brona 

$16. 
Ogdensburg  Coal  &  Towing  Co.  vs  o. 

Perras.    $11. 
A.    Gorodensky    vs    Al.    Dynerman.    $25. 
.  A    Laplante  vs  A.  Hotte. 

S.   Smith   vs  J.   A     Reeves.   $45. 

.1.  Poirier  \s  A.  Provost,  $77. 
.1    Garmaise  vs  P.  St-Plerre,  { 

Cosmopolitan    House    Furnishers    vs    X 

Valmy,  Lachme,  $68. 

L.  Gohier  vs  L.  Fortier,  Lachine,  $2.".. 

Beaudoin    Ltee    vs    O.    D'.caire,    Verdun. 

$36. 
\Y.    Bessette    vs    O.    Chevalier    et    al.. 

Portneuf,  $28. 
J.    XT.    David    vs    A.    Clement,    Verdun. 

$18. 
J     X.    David      vs      L.   ('barest.    Lachine 

$34. 
P.  T.  Legare.  Ltee  vs  O.  Beauchemin, 

Varennes,  $22. 
A.   E.   Chaput      vs      E.   Dubrcuil,   Lon- 

gueuil,  $34. 
J.  Vigeant  vs  L    E.  Lipp6,  $4S 
E.  Beaudoin  vs  Nap.  Lamothe.  es-qual., 

$55. 
O.  Boulay   vs   P.    X.   Robidoux,  Sr.  $27 
L.  Chauvet  vs  A.  Beauchemin,  $82. 
A.   Pigeon   vs   Ls   Royal,  $38. 
L.  Wolman  vs  L.  Mandarant,  $75 
X.  A.  Robichon  vs  J.  Bouchard.  $12 
C.  Boisvert  vs  D.  Ste-Marie.  $59. 
J.   Sovik  vs   W.   Swezynsky.   $44 
C.  Caron  vs  L.  R.  Corbetl,  $21. 
E.  Couillard   vs  Jos.  Gingras.  $57. 
A.    Lacombe      vs      Cie   d'Auvents    des 

Marchands.  Ltee.  $55. 
Dufort    &   Beaudoin      vs      A     Lantbier. 

$10. 
H.  Poitras  vs  J.  H.  Savaria,  $12. 
M.  I.  Trudel  vs  V.  H.  Chaput.  $10 


J.  P.  Dupuis,  Ltee     vs     E.  A.   Hebert, 

$96. 
J.  O.  Lussier  vs  J.   St-Denis.  $20. 
A.  Charlebois  vs  Jos.  Vezina,  $37. 
F.  Levesque  vs   Wm.  Garand.  $25. 
F.   Ethier   vs   C.   Dumont.   $68. 
X.  Bonin  vs   M.  Lachapelle.  $10. 
O.  Picn  vs  L.  alias  T.  Lapointe.  $36. 

E.  .1     Noel   vs    Ls   Barbeau,   $11. 
E.  J.   Noel  vs  John  Baily.  $12. 

E.  J.  Noel  vs  Calixte  St-Jean.  $21. 
*     Paul  vs  C.  E.  Provost.  $49. 
de  Laval  Co..  Ltd.  vs  Jos.  Pare.  Valley 

Junction.  $31. 
A     Stockman   vs   Jos.   Coallrer.   St-Leo- 

nard   Port  Maurice.  $12. 
J    Rose  vs  Alb.  Cbarest.  Jr.  Farnham. 

$20. 
Mme  C.  Philippiar  vs  Anthime  Bonen- 

fant.    St-Remi,    $11. 
J     B.   Rabeau   vs   H.   A.   Rabeau.   Lachi- 
ne.   - 
X.   Trepanier    vs    Edouard   Piche.   Vau- 

dreuil.  $42. 
J)    M.  David  vs  S.  M.  Scheffer.  Verdun. 

$82. 
Mme  F.  Lepine  et  vir.  vs  R.  Boyer.  St- 

Pierre.  $32. 
II     F.    Willette    vs    Willie    Marion.    St- 

L'Acbigan,  $37. 
L     G   hier    vs    Gedeas    Golrer.    St-Lau 

rent.  $11. 
Cosmopolitan      House      Furnishers      va 

Frs  S  Aubin,  Lachine.  *30. 
I!  Grinstein  vs  E.  Smith.  $69. 
T.  H.  Berningham  A  Co.  vs  R.  L.  Ra- 

\  i.ne.  $24. 

F,  R    Lebeau  vs  A.  Lafortune,  $70. 
Alnc  R    Chevalier  vs  .1    I'atrie.  $59. 
P     X     Sauvial    vs    P.    E.   Smith.   $40. 

M     1    .    II     ^    IV    Co.   vs   F.   D.   Stewart. 

$.".h. 
Mine    M     I.     Leonard    vs    T.    Clermont. 

$46. 
!•"     R     Lebeau,    Ltee    vs    L.    Lafortune. 

$65 
J  A     Beaudin    vs   J.    Labcrgc.    $12. 

O.  Brunei  vs  M.  Malkuryk,  $26. 

C,     H.   Godfrey  vs  O.   Vaillancourt.  $40. 

A    Lussier  \s  T.  Laurin,  $97. 

Beaudoin   Lti  Tremhlay.   $72 

11    Strachan  vs  E.  w.  Benthner,  $15. 

H.  O.  Viau  vs  J    A    Vallee.  $56. 

M.    Sauve*   vs   M.    Moffatt.    $56. 

I'.   M    Beaudoin  vs  J.   Boileau.  ^84. 

I*.    M.    Beaudoin    vs   R.   Lahreche.   %?A. 

IV   Al    Beaudoin  vs  c    Lachapelle 

P.    M     Beaudoin   vs   F.   X.   Laurier.   $32. 

I'.    Al     Beaudoin   vs   Theo.    Laurin.    $30. 

P.  M    Beaudoin  vs  Camille  Xeveu.  $33. 

I>.    Al     Beaudoin    vs   J.   W.    Griffin.   $10. 

B.    Al     Beaudoin    vs    Alt'.    Cuerrier.   $18. 

B.  M.  Beaudoin  vs  Nellie  Hooland. 
$40. 

P.    M.    Beaudoin   vs   Art     Gauthier.   $10. 

P.  M.   Beaudoin  vs   Alex.  Rollin.  $25. 

J.  H.*  Lauzon  et  al.  vs  Adelard  Beau- 
doin. $39. 

Al  P.  S.  Corp.  vs  J.  A.  Desormeaux. 
$36. 

.1.  Beaulieu   vs   Jos.  Malo,  $24. 

L.  Gagne  vs  Aldene  Major,  $42. 

F.   Pilon  vs   Herve  Vincent,  $17. 

R.   Daniel   vs  Jacques  Hebert.  $26. 

A.  Bechard  vs  Vve  D.  Ouellette.  $28. 

H.  Tessier  vs  J.  R.  Hurteau.  $75. 

M    Girard  vs  Leopold  Beaulieu.  $37. 

A.   Therrien   vs  Jos    Beaupre.   $10. 

V.  Leveille  vs  Alf.  Lavoie.  $59. 


CURATEUR 


J.   H.   Lebeau.   Montreal, 
clos,  curateur. 


Geo.   Du- 
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Services   Gratuits   pour 
nos   abonnes 


En  vous  abonnant  pour  un  an  au  ''Prix  Courant".  vous  aurez 
droit  aux  importants  services  suivants: 

PUBLICITE  ET  ORGANISATION. 

Ce  service  vous  fera  realiser  des  benefices  supplementaires 
ou  economiser  des  frais  gSneraux.  II  vous  donnera  six  consul- 
tations gratuites  dans  I'annee  selon  vos  besoins. 

PETITES   ANNONCES 

Si  vous  recherchez  du  personnel,  une  marchandise  ou  un  objet 
quelconque;  si  vous  desirez  vendre  quelque  chose,  confiez  votre 
desir  aux  Petites  Annonces  du  "Prix  Courant"  et  vous  aurez  des 
tesultats.     Vous  pouvez  utiliser  gratuitement  10  lignes  par  an. 

DOCUMENTATION    GENERALE 

Vous  recherchez  certainement  en  detail  dans  les  livres,  la  docu- 
mentation qui  est  resumee  dans  le  "Prix  Courant".  Notre  ser- 
vice de  librairie  vous  procure  sans  frais,  ce  dont  vous  avez 
besoin. 

CONSULTATIONS  JURIDIQUES 

Pour  toutes  consultations  en  matiere  legale,  notre  conseiller  ju- 
ridique  vous  fera  des  conditions  particulierement  reduites. 

RENSEIGNEMENTS   GENERAUX 

Nous  sommes  en  mesure  de  vous  indiquer,  sans  frais,  les  Four- 
nisseurs  pouvant  livrer,  et  vous  procurer  les  marchandises  qui 
vous  font  defaut. 

PLACEMENTS  DE  CAPITAUX 

Nous  invitons  nos  lecteurs  a  nous  consulter  chaque  fois  qu'ils 
seront  sollicites  de  souscrire  dans  des  compagnies,  et  nous  leur 
donnerons  les  informations  qui  pourront  leur  etre  utiles;  nous 
pourrons  ainsi  leur  eviter  des  pertes  frequentes  occasionnees  par 
le  trop  de  confiance  accorde  a  certains  agents  financiers  n'ayant 
pour  but  que  d'exploiter  le  public. 

EN  LISANT  LE  "PRIX  COURANT",  EN  UTILISANT  NOS  SER- 
VICES GRATUITS,  VOUS  RETIREREZ  DES  PROFITS  QUI 
VOUS  REMBOURSERONT  PLUSIEURS  FOIS  LE  MONTANT 
DE  VOTRE  ABONNEMENT. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


IVIercredi  soir,  le  10  decembre  1919. 

Les  caracteristique  de  la  semaine 
ont  ete  des  avarices  importantes  sur 
un  certain  nombre  de  lignes.  Les 
grosses  chaines  ont  subi  une  hausse 
substantielle  et  des  avances  ont  ete 
enregistrees  sur  toutes  les  lignes  de 
petites  chaines.  Les  toles  galvanisees 
ont  monte  d'un  autre  25c  le  quintal. 
Le  plomb  en  saumon  et  le  spelter  se 
vendent  plus  chers.  La  soudure  en 
barre  a  monte  d'environ  deux  centins 
la  livre.  Les  plaques  de  ressuage  ont 
monte  de  20  a  25c  la  douzaine.  La 
ficelle  de  coton,  en  pelotes  et  en  cones, 
a  subi  Une  hausse  d'environ  3c  la  livre. 
La  broche  a  tuyau  de  poele  se  vend 
plus  chere  et  des  nouveaux  prix  sont 
en  vigueur  pour  les  divers  couvercles 
a  pots  de  conserves  pour  1920.  Le 
vieux  fer,  surtout  les  varietes  lourdes 
de  machinerie,  est  en  demande  et  des 
prix  d'achat  plus  eleves  sont  en  vi- 
oueur. 

Un  certain  flechissement  s'est  pro- 
<duit  'sur  le  marche  du  cuivre  en  lin- 
igots  et  le  prix  a  ete  legerement  re- 
duit.  Le  fer-blanc  brut  a  baisse  un 
peu.  Le  ton  du  cable  de  sisal  a  un 
peu  flechi  et  un  declin  pourrait  se  pro- 
duire.  L'huile  de  charbon  est  ferme, 
mais  sans  changement.  Le  tuyau  a 
gaz  est  tres  ferme  et  certains  s'atten- 
dent  a  des  hausses  d'un  moment  a 
I'autre.  Les  produits  du  plomb  conti- 
nuent  d'etre  tres  fermes,  mais  aucune 
avance  n'a  ete  faite  au  cours  de  la 
semaine.  On  s'attend,  toutefois,  a  ce 
qu'elles  se  produisent. 

DE  NOUVEAUX  PRIX  SONT  EN 

VIGUEUR  POUR  LES  DIVERS 

COUVERCLES  DE  POTS 

DE  CONSERVES 

Couvercles  de  pots  de  verre  —  Les 
prix  de  1920  sont  annonces  sur  diver- 
ses  varietes  et  marques  de  couvercles 
de  pots  de  verre.  Les  nouveaux  prix 
des  Crown  et  des  Improved  Gem  sont: 
Petits,  la  grosse,  $11.50;  moyens,  $12, 
et  grands,  $15.  Les  Crown,  mesure 
Imperiale,  sont  $12  pour  les  chopines; 
$13  pour  les  pintes  et  $17  pour  les 
demi-gallons.  Les  prix  des  Perfect 
Seal  sont:  petits.  $12.50:  moyen,  $13, 
et  grands,  $17  la  grosse.- 

TOUTES  LES  CHAINES  SE  VEN- 
DENT PLUS  CHERES 

Chaines  —  De  nouveaux  prix,  mon- 
trant  une  avance,  sont  en  vigueur  pour 
les  chaines.     Les  voici: 


Electric  weld- 

jl/S     pouce    .    . 


18.95 


3/16  pouce 17.25 

1/4     pouce 15 

pouce 13.30 

3   8     pouce 10.50 

7    16  pouce 10.20 

pouce 9 

5/8     pouce 9.95 

Fireweld  proof — 

3/8     pouce 11.05 

7/16  pouce 10.80 

1/2     pouce 10.40 

5/8     pouce 10.65 

3/4     pouce 9.95 

7/8     pouce 9.65 

1         pouce 9.50 

15.   B.   B. 

3/8     pouce 13.70 

7   16  ponce 13.30 

I   2     pouce 12.95 

pouce 12.7.", 

3  i     pouce 12.20 

7/8     pouce 11.90 

1         pouce 11.80 

LA  BROCHE  A  TUYAU  DE  POELE 
ET  LES  PLAQUES  DE  RESSUA- 
GE SE  VENDENT  PLUS 
CHERES 

Plaques  de  ressuage,  broche  —  Des 
avances  s'elevant  de  2c  a  25c  la  dou- 
zaine sont  en  vigueur  sur  les  plaques 
de  ressuage  immediatement.  Une 
hausse  a  ete  enregistree  sur  la  broche 
a  tuyau  de  poele,  par  suite  de  la  haus- 
se recente  de  tous  les  produits  de  bro- 
che. La  broche  No  18  est  maintenant 
cotee  a  $8. Co  les  100  livres,  et  le  No 
19.  $8.75. 

LA  FICELLE  DE  COTON  MONTE: 

LE  TUYAU  A  GAZ  PEUT 

MONTER  AUSSI 

Ficelle  de  coton,  tuyau  a  gaz  —  Une 
avance  a  ete  enregistree  au  cours  de 
la  semaine  sur  la  ficelle  de  coton  et 
cette  hausse  ressort  a  5  pour  cent. 
Les  nouveaux  prix  sont  d'environ  3c 
plus  eleves  que  ceux  de  la  semaine 
derniere.  Les  meches  de  coton,  aussi. 
sont  tres  fermes  et  les  tendances  por- 
tent vers  la  hausse  pour  tous  les 
articles  en  coton.  La  perspective  pour 
des  prix  plus  eleves  pour  le  tuyau  a 
gaz  est  une  des  caracteristiques  du 
marche.  II  n'y  a  pas  de  changements 
de  faits  encore  mais  avec  les  chaines, 
les  produits  d'acier  et  les  barres  se 
vendant  plus  chers,  les  perspectives 
portent  vers  une  hausse  prochaine 
sur  cette   ligne. 

LES  COMMANDES  DE   FOURNAISES 

CONSIDERABLES;    LES   ACCES- 

SOIRES  DE  POELES  ACTIFS, 

AUSSI 

Poeles,  et  accessoires  —  On  fait 
rapport  que  le  commerce  des  fournai- 
6es  est  tres  actif,  des  commandes  "re- 


petees"  arrivent  librement  de  la  part 
du  commerce  de  detail,  et  tout  indique 
que  ce  dernier  fait  de  bonnes  affaires. 
Naturellement,  le  ton  du  marche  con- 
tinue d'etre  ferme  avec  les  avances 
recentes.  Qu'il  y  aura  assez  de  poeles 
pour  repondre  aux  besoins  du  com- 
merce dependra  de  la  temperature  et 
de  la  demande  qui  en  resultera  de  la 
part  des  consommateurs.  Les  ranges 
ont  ete  en  demande  aussi.  Les  ache- 
teurs  peuvent  etre  assures  qu'il  n'y 
aura  pas  de  baisse  sur  le  marche  et 
par  suite  on  peut  commander  a  I'avan- 
ce  les  besoins  futurs  pour  le  commen- 
cement de  la  saison  prochaine,  vu  que 
les  matieres  premieres  sont  bien  en 
arriere  des  commandes.  La  demande 
pour  les  accessoires  est  active  et  les 
prix  ont  ete  fermement  maintenus  aux 
recentes  avances,  mais  il  n'y  a  pas  de 
changements   a   enregistrer. 

LA  SOUDURE  MONTE;  LE  TUYAU 
DE  PLOMB  FERME 

Soudure  et  plomb,  etc.  —  Les  prix 
de  la  soudure  ont  monte.  Les  ten- 
dances continuent  d'etre  fortes  sur  le 
tuyau  de  plomb  et  les  feuilles  de 
plomb,  mais  les  manufacturiers  n'ont 
pas  encore  agmente  leurs  prix.  II  y 
a  une  bonne  demande  pour  les  diver- 
ses  lignes. 

Nous   cotons. 

Tuyau  de  plomb 0.12* 

Rebuts  de  plomb 0.13* 

Courbes    et   trappes    en    plomb. 
15%.       • 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles.  3  a  3*  la  lb., 

pied   carre.   la  lb 0.12} 

Plomb    en    feuilles,    4   a    8    lbs, 

pied  carre :    .    .    .     0.09  } 

Feuilles    coupees,    %c   extra    et 
feuilles   coupees   ft  la   dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.37* 
Soudure,  strictement,  la  lb.   .    .     0 
Soudure.  commerciale,  la  lb.    .     0 

Soudure.  wiping,  la  11) 0.30.] 

Soudure  a  broche   (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.385 

50.60 0.41} 

Zinc  en  feuilles.  casks   ....     0.16 
Zinc  en  lots  brisks 0 

TUYAU  DE  FER 
Standard   Buttweld 

Les  100  pieds. 

Acier  Fer  forge 

Noir  Gal.  Noir      Gal. 

V4    pc...    $  6.00  $  8.00       ? % 

V*    pc...        4.5S  6.66  5.13           7.26 

%    pc...        4.53  6.66  5.13            7.26 

V,    pc...        5.99  7.57  6.84           8.42 

%    pc...        7.53  9.66  8.68          10.81 

1         pc...       11.14  14.28  12.84           15.98 

1M     pc...      15.07  19.32  17.37          21.62 

1V4    pc...      18.01  23.10  20  76          25  85 

1        pc...      24.24  31.08  27.94          34.78 

;•'..    pc.    .      38.90  49.73          

S  "    pc...      50.87  65.03          

64.86  81.88           .... 

4  "    pc...      76.85  97.01          
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Simula  nl    T.apweld. 

Acier  Fer  forge 


2 

!'<•■ 

S'A 

I"-'- 

3 

pc. 

3  '/•> 

1 'C 

4 

pc. 

4V2 

pc. 

C, 

PC. 

pc. 

s 

pc, 

pc. 

Noir 

$27.1'  I 
■lO.or. 
53.17 
66  7<i 
70.03 
S8.no 

103.00 
133.00 
175.00 

184.00 


Gal. 

$3  1.78 
54.48 
07.32 

83  72 

•v.i.i  u 

113.00 
132.00 
171  no 
224.00 
23.".. 00 


Noir 

$31.64 

46.51 

60.82 

7.V90 

80.93 

107.00 

12i>.00 

162.00 

211.00 

221.00 


Gal. 

$38    11 

57.33 

71.07 

92.02 

lll'.tIM 

132.00 
If,  1.00 
200.00 
2.79. 00 
273.00 


L'HUILE     DE    CHARBON     EST     FER- 
ME  MAIS  SANS  AVANCES   DE 
PRIX 

Huile  de  charbon,  gazoline  —  Le 
marche  de  I'huile  de  charbon  est  sta- 
ble et  ferme,  mais  les  prix  n'ont  pas 
ete  changes,  la  base  restant  entre  22c 
a  25c  le  gallon  Imperial,  suivant  la 
qualite.  II  y  a  une  demande  active 
pour  la  gazoline  qui  se  vend  bien, 
mais  en  plus  petite  quantite  qu'avant. 
Toutefois,  les  ventes  sont  bonnes  pour 
la  saison.  Son  prix  reste  a  33c  le  gal- 
lon. 

LES  VENTES  DE   CLOUS  SONT 

CONSIDERABLES;  LES  PRO- 

DUIT3  DE  LA  BROCHE 

SONT  FERMES 

Clous  et  broche  —  Les  marchands 
de  gros  font  rapport  d'un  tres  gros 
rr.ouvement  des  clous.  "Bien  qu'il  soit 
facile  de  repondre  aux  besoins  de  nos 
clients,  il  n'est  pas  aussi  facile  de 
nous  procurer  des  approvisionnements, 
meme  des  marchandises  de  stock  re- 
gulier,"  declarait  un  marchand  en 
gros,  au  cours  de  la  semaine  derniere. 
Les  tendances  sont  fermes,  et  la  base 
actuelle  pour  les  clous  de  broche  et 
decoupes  est  de  $5  le  baril.  La  de- 
rr.cnde  pour  tous  les  produits  de  la 
broche  est  active  pour  la  saison,  et  le 
marche  est  ferme.  La  base  du  prix 
pour  les  No  0-9  de  broche  d'acier  unie 
ect  maintenue  a  $5.25  les  100  livres, 
et  celle  de  la  broche  galvanisee  unie, 
No  9,  reste  a  S9.E0. 

LE    CAELE     DE    SISAL    PEUT    BAIS- 

SER;    LE    MANILLE    PLUS 

FERME 

Cable  et  cordage  —  II  pourrait  y 
avoir  un  rajustement  a  la  baisse  des 
prix  du  cable  de  sisal.  Toutefois,  cette 
reduction  ne  sera  pas  considerable, 
disent  les  manufacturers.  El te  sera 
probablement  de  [/2C  ou  de  1c  la  livre. 
D'un  autre  cote,  les  prix  du  manillc 
pur  sont  fermes  et  les  manufacturiers 
americains  sont  portes  a  augmenter 
leurs  prix. 

LES      TOLES      MONTENT      ENCORE 
DE   25c 

Toles  —  Une  avance  de  25c  les  100 
livres  est  en  vigueur  pour  les  toles 
galvanisees.       Les    importateurs    decla- 


rent  que  cette  hausse  ne  represente 
pas  I'augmentation  dans  le  cout  de 
leur  tole,  et  les  perspectives  portent 
vers  une  autre  avance.  Les  stocks 
sont  tres  reduits.  II  est  evident  qu'il 
n'y  aura  pas  de  regarnissement  gene- 
ral avant  quelques  mois  vu  que  les 
usines  sont  en  arriere  de  leurs  com- 
mandes,  et  les  manufacturiers  se  de- 
mandent  ou  ils  vont  se  procurer  leurs 
stocks  de  plaques.  La  situation  des 
toles  noires  est  ferme  et  leur  rarete 
est    la    caracteristique    du    marche    ici. 

Nous   cotons: 


Tole  noire  en   feuilles: 


Les  100  lbs 

Calibre  10 5.90  6.20 

Calibre  12 5.95  6.25 

Calibre  14 6.00  6.30 

Calibre  16 6.10  6.40 

Calibre  18-20 6.55  6.70 

Calibre  22-24 6.70  6.75 

Calibre  26 6.70  6.80 

Calibre  28 7.00  7.00 

Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%   onces 9.00 

Calibre  28 8.85 

Calibre  26 8.75 

Calibres  22  et  24 8.40 

Calibre  16 8.00 

Calibre  IS 8.25 

Calibre  20 8.25 

Tole  anglaise: 

Calibre  28 

Calibre  26 

Calibre  24 

Calibre  22 

Calibre  18  et  20 


10.00 
9.75 
8.15 
8  80 
8.60 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 

LES    LAMINOIRS    TRES    OCCUPES; 

LES    MARCHES    DES    BARRES 

SONT   FERMES 

Fer  et  acier  —  Le  volume  des  affai- 
res faites  par  le  marchand  de  gros  est, 
dit-on,  considerable  et  le  ton  est  fer- 
me aux  recentes  avances.  En  ce  qui 
concerne  la  matiere  premiere,  la  pers- 
pective n'est  pas  brillante,  autrement 
dit,  que  Ton  ne  peut  se  procurer  des 
stocks  des  Etats-Unis.  Des  comman- 
des  d'exportation  ont  ete  offertes  aux 
laminoirs  a  des  prix  plus  eleves  que 
ceux  en  vigueur  au  Canada,  mais  les 
demandes  domestiques  sont  remplies 
d'abord;  de  fait,  une  source  d'appro- 
visionnement  declare  que  des  com- 
mandes  d'exportation  ont  ete  refusees. 

Nous   cotons: 

Acier  doux 4.05 

Acier  a  machinerie,  fini  fer  .    .  4.10 

Fer  de  Norvege   .    . 12.00 

Acier  a  ressort 5.00 

Acier  a  pneus 4.25 

Acier  a  bandes 4.05 

Acier  a  outils   Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier     fondu     Black     Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer     ordinaire     en     barre,    lea 

100  lbs 3.90 

Fer  raffing  les  100  lbs   ...    .  4.75 


LE      CUIVRE      ET     LE      FER-BLANC 
BAISSENT    UN    PEU 

Metaux  en  lingots  —  II  y  a  eu  sur 
le  marche  du  cuivre  et  du  fer-blanc 
un  leger  flechissement,  bien  que  les 
reductions  ne  soient  pas  consid6ra- 
bles.  Les  prix  du  plomb  sont  main- 
tenus  fermes;  de  fait,  ils  ont  quelque 
peu  monte. 

Cuivre  —  Bien  qu'il  y  ait  eu  une  le- 
gere  reduction  du  prix  a  231/2c  pour 
le  cuivre  pur  en  lingot,  le  bas  niveau 
du  marche  a  ete  atteint.  Le  lingot 
pour  la  fonte  est  cote  a  23c. 

Fer-blanc  —  II  y  a  eu  une  legere 
reduction  au  cours  de  la  semaine,  et 
la  base  est  d'un  centin  de  moins  que 
celle  de  la  semaine  derniere,  le  prix 
actuel  etant  de  59c. 

Plomb  —  Marche  plus  fort.  II  se 
vend  cette  semaine  8%c.  Par  suite 
d'une  forte  demande  de  toutes  les 
sources,  les  tendances  portent  vers 
la  hausse. 

Spelter  —  II  est  fort  a  10%.  Le 
mouvement  est  normal  pour  cette  sai- 
son de  I'annee. 

Aluminium  —  Aucun  changement  a 
enregistrer.  Les  affaires  sont  peu 
considerables.  Prix:  34-35c  la  livre. 

Fer  en  gueuse  —  Bien  que  les  ten- 
dances sur  les  divers  produits  portent 
vers  une  base  plus  ferme,  aucune 
avance  n'a  ete  enregistree  sur  le  fer 
en  gueuse  et  un  prix  nominal  de  $50 
la  tonne   est   encore  en   vigueur. 

LA    PEINTURE 

Les  marches  de  la  peinture  et  du 
vernis  sont  actifs  pour  la  saison,  et 
les  manufacturiers  sont  occupes  a  em- 
magasiner  leur  stock  regulier  d'hiver 
pour  repondre  aux  besoins  du  com- 
mencement du  printemps.  Aucune 
amelioration  n'est  signalee  pour  I'hui- 
le de  graine  de  lin,  et  on  peut  dire  la 
meme  chose  de  la  terebenthine.  Les 
stocks  de  lin  sont  limites  et  les 
broyeurs  commencent  a  se  demander 
s'ils  auront  assez  de  graine  pour  le 
broyage  a  present  que  I'hiver  est  com- 
mence. La  perspective  porte  vers 
une  hausse  des  prix  de  I'huile  d'un 
moment  a  I'autre.  La  base  du  blanc 
de  plomb  est  ferme  aussi,  bien  qu'il 
n'y  ait  pas  d'augmentation  d'enregis- 
tree  dans  les  cotations  des  diverses 
varietes. 

Le  mouvement  du  mastic  est  actif 
et  la  base  du  prix  bien  soutenue.  Les 
vitres,  epaisses  et  minces,  sont  tres 
actives  et  le  seul  probleme  a  resou- 
dre,  c'est  comment  se  procurer  assez 
de  stock  pour  remplir  les  commandes. 
Dans  ces  conditions,  le  ton  du  marche, 
naturellement,  est   tres   ferme. 
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LES     PREDICTIONS     FAITES     TOU- 

CHANT   LA    HAUSSE   DU   PRIX 

DE    L'HUILE 

Huile  de  graine  de  lin  —  La  situa- 
tion n'est  pas  plus  facile  qu'elle  ne 
n'etait  la  semaine  derniere;  c'est  plu- 
tot  ie  contraire.  Les  arrivages  de  lin 
de  I'Ouest  canadien  ressortent  a  envi- 
ron la  moitie  de  ce  qu'ils  etaient  il  y 
a  un  an,  et  les  prix  cotes  actuellement 
approchent  la  marque  de  $5.  Cela  in- 
dique  que  les  cotations  presentes  de 
I'huile,  en  ce  qui  concerne  la  base,  de 
la  graine,  sont  encore  au-dessous 
meme  de  ce  que  le  marche  sur  place 
devrait  etre.  Les  manufacturiers  ont 
actuellement  besoin  de  beaucoup  d'hui- 
le  et  Ton  dit  qu'ils  ont  beaucoup  de 
difficultes  a  se  procurer  les  quantites 
dont  ils  ont  besoin.  Personne  n'ose 
predire  un  flechissement  du  marche; 
certains  affirment  que  s'il  ne  se  pro- 
duit  pas  bientot  une  amelioration  les 
prix  retourneront  aux  hauts  niveaux 
en  vigueur  I'ete  dernier.  Ces  chiffres 
pourraient   meme   etre   depasses. 

Tout  indique  que  les  prix  cet  hiver 
seront  plus  eleves  qu'ils  ne  I'ont  ete 
durant  la  mi-hiver.  Les  stocks  de 
I'Argentine  sont  douteux  et  de  quan- 
tity  incertaine. 

Nous   cotons: 


Brute- 


Gal.  Imp. 
2.34     2  10 


l  a     i  barils    .... 

1   a     9   barils 

1(1  a   25  barils 

Kouillie — 

1   a     4   barils 2.36J   2.43 

5  a     II   barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nate. 

LES      APPROVISIONNEMENTS       DE 

TEREBENTHINE   LEGERS;    UNE 

BASE    FERME 

Terebenthine  —  Le  ton  du  marche 
est  stable  et  ferme.  Les  approvision- 
nements  arrivant  du  Sud  sont  peu 
considerables,  et  personne  ne  semble 
avoir  d'excedent  en  quantite  marquee. 
Les  tendances  portent  vers  un  marche 
eleve  stable,  et  bien  que  la  demande 
presente  de  la  part  du  commerce  ne 
soit  pas  excessive,  les  besoins  des 
manufacturiers  sont  considerables. 
Les  prix  varient  entre  $2.35  et  $2.40 
le  gallon,  pour  les  lots  de  baril  simple. 

Nous   cotons: 

TerSben thine — 

Gal.  Imp. 

De  1  a    1  barils 2.35     2.45 

Par  petits   lots 2.65 

(Empaquetage  extra) 

LES    VENTES     DE     MASTIC    CONSI- 
DERABLES;   LES  VITRES  TRES 
FERMES 

Mastic   et   vitres  —    II   y   a    un    mou- 


vement  considerable  des  vitres  epais- 
ses  a  vitrine  et  en  boites.  Le  marche 
est  tres  actif.  L'arrivage  d'un  lot  de 
vitres  de  Belgique,  epaisses  et  minces, 
a  ete  vite  absorbe.  Les  achats  ont 
ete  tres  actifs  depuis  quelques  semai- 
nes  et  les  marchands  ont  a  faire  face 
a  plus  ou  moins  de  difficultes  pour  se 
procurer  des  stocks.  La  base  du  prix 
est  ferme.  mais  sans  changement. 
Les  prix  futurs  dependent  de  Tac- 
tion des  manufacturiers;  s'ils  deman- 
dent  plus  cher,  les  prix  canadiens 
devront  etre  augmentes.  En  atten- 
dant, les  manufacturiers  americains 
ne  peuvent  remplir  les  commandes 
deja  en   mains. 

La  situation  du  mastic  est  tres  acti- 
ve, en  ce  qui  concerne  les  ventes,  et 
les  tendances  sont  fermes.  Les  prix 
restent  sans  changements  comme 
suit: 

Mastic    Standard: 


Au- 

des- 

sous 

5 

1 

del 

tonnes  tonne  tonne 

En 

barils   .    .    . 

$5.00  $5.25  $5.60 

En 

Vi  barils    .    . 

5.15 

5.40 

6.30 

Par 

100  livres  . 

5.85 

6.10 

6.45 

Par 

25  livres   . 

6.10 

6.35 

6.70 

Par 

12^  livres 

6.35 

6.60 

6.95 

En 

boites  3  et  5 

lbs 

8.10 

8.35 

8.70 

En 

boites  2  et  3 

lbs 

8,60 

8.35 

10.20 

En 

caisses  100  lbs. 

7.15 

7.40 

7.75 

IL     POURRAIT     Y     AVOIR     RARETE 

DU    BLANC    DE   PLOMB    DANS 

L'HUILE 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile  —  Tou- 
tes  les  indications  portent  vers  ur, 
marche  ferme.  Le  probleme  qui  con- 
fronte  actuellement  le  marchand,  c'est 
comment  se  procurer  des  approvision- 
nements.  La  politique  adoptee  dans 
plusieurs  quartiers  semble  d'etre 
d'acheter  les  matieres  premieres 
dont  on  a  besoin,  de  se  procurer  des 
marchandises  ou  Ton  peut  s'en  procu- 
rer et  de  ne  pas  s'occuper  du  prix. 

L'on  apprend  de  plusieurs  sources 
qu'il  n'y  aura  pas  de  blanc  de  plomb 
pour  se  rendre  a  la  saison  prochaine. 
Les  approvisionnements  disponibles 
sont  deja  en  grande  partie  absorbes 
par  les  commandes.  Les  prix  bien 
que  fermes  se  maintiennent  a  $16.50 
pour  les  lots  de  5  tonnes;  $17  pour  les 
lots  d'une  tonne  et  $17.35  pour  les 
lots  plus  petits.  Tous  ces  prix  sont 
pour  100   livres. 

LES     FABRICANTS     DE     PEINTURE 

S'ATTENDENT  A    DES   PRIX 

ELEVES 

Peintures  et  vernis  —  En  ce  qui 
concerne  la  perspective  sur  ce  mar- 
che, les  matifcres  premieres  pour  la 
peinture  et  le  vernis  continuent 
d'Stre    cheres.      "Pourrons-noui    nous 


procurer  ce  qu'il  nous  faut?"  semble 
etre  la  question  que  se  pose  le  ma- 
nufacturier,  en  pensant  a  ce  qu'il  lui 
faudra  pour  1920.  Les  approvisionne- 
ments de  blanc  de  plomb  semblent 
etre  absorbes  a  I'avance  par  les  com- 
mandes prises;  I'huile  de  graine  de  lin 
n'est  pas  abondante,  ni  la  terebenthi- 
ne.     En   somme,   le  marche  est  ferme. 

PEINTURES 

Alabastlne. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 
Montreal. 

Liquide  bronze. 
Liquide-bronze,     No    1   ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
fob.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres    ..    ..0.08     0.09A 
Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.11     0.15 

Terre  d'Ombre  brfllee,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  ..   ..0.08     0.09* 
Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15     0.17 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 

nelets  <lc  100  livres  .  .0.08*0-«9* 
Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulSe,  No  1,  100 

livres 0.9J 

Terre  de  Sienne  brQlee,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Verl   Chronic,  pur 0.19     0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert    Brunswick,   100  lbs.. 0.10     0.14* 
Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres    0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.17 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur   ., 0.07     0.09 

Rouge  Venitien.  No  1  . .   ..0.03?.  0.05J 

Noir  fin.   ]>ur  Bee 0.09'.  0.15 

Ochre  d'Or.  100  livres  ..0.08  0.12 
Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05$  0.06 
Ochre  blanche,  barils  ..0.04  0.04* 
Ochre  jaune,  barils  ..  ..  0.03*  0.05* 
Ochre  francais.  barils  ..  O.Ofi  0.10' 
Ochre  sapin,  100  livres  ..0.07  0  OS 
Oxvde  rouge  canadien,   en 

barils 0.02*   0.03* 

Rouge   Super   Magnetic 0.05 

Vermilion 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 


AVIS   DE   DEMANDE   DE   DIVORCE 


Avis  est  par  les  presentes  donne 
que  James  Goddard.  des  cite  et  dis- 
trict de  Montreal,  dans  la  province 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  front, 
s'adressera  au  Parlement  du  Canada, 
a  r,a  prochaine  session,  afin  d'obtenir 
un  bill  de  divorce  d'avec  son  Spouse. 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  cause 
d 'adulter  e. 

JAMES  GODDARD. 
Dat6  a  Montreal, 

le  10  octobre, 
A.  D.  1919. 
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CAP     DE     LA     MADELEINE 

Residence  de  $5,000  sur  le  boule- 
vard Forget.  Pont  St-Maurice,  pour 
Charles  Rochefort.  Pont  St-Maurice. 
La  plomberie.  les  garnitures  interieu- 
res  et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  en- 
core achetees. 

Modifications  a  une  residence  de 
$2,500  pour  Bailly  et  Freres.  Les  tra- 
vaux  viennent  d'etre  commences. 

Etal  de  boucher  et  2  logements, 
$5,000,  pour  Joseph  Lord.  La  plombe- 
rie et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  en- 
core achetees. 

Logements  de  $6,000  sur  la  rue  du 
village  pour  Nicolas  Chenevert.  La 
plomberie,  les  garnitures  interieures 
et  la  quincaillerie  ne  sont  pas  encore 
achetees.  Les  travaux  doivent  com- 
mencer  immediatement. 

7  logements  de  $7,000,  sur  la  rue 
Ste-Madeleine.  Pont  St-Maurice  pom- 
Nicolas  Chenevert.  Le  proprietaire  de- 
mande  des  prix  immediatement  pour 
des  chassis,  portes,  vitres,  peinture, 
vernis,  quincaillerie,  garnitures  elec- 
triques  pour  20  pieces. 

2  logements  de  $6,000  sur  la  rue  Ste- 
Madeleine,  Pont  St-Maurice,  pour 
Leon  Brousseau.  Le  proprietaire  de- 
mande  des  prix  immediatement  pour 
des  chassis,  vitres,  peinture,  vernis, 
quincaillerie.  plomberie,  etc. 

Residence  de  $5,000,  sur  le  boule- 
vard Forget  pour  Jos.  Rouffe. 

Residence  de  $5,000  sur  le  boule- 
vard Forget  pour  Philippe  Beaudoin. 
Le  bois,  la  plomberie,  les  garnitures 
interieures  et  la  quincaillerie  ne  sont 
pas  encore  achetes. 

Residence  de  $6,000  sur  le  boule- 
vard Forget,  Pont  St-Maurice  pour 
Antonio  Beaumier.  Le  proprietaire  de- 
mande  des  prix  immediatement  pour 
chassis,  vitres.  peinture,  vernis,  quin- 
caillerie, plomberie.  garnitures  eJec- 
triques,  etc. 

2  logements  de  $6,000  sur  la  rue  de 
l'Eglise  pour  Narcisse  Briere.  On  est 
a   lever  les  murs. 

CH1COUTIMI 

Eglise  et  sacristie  de  $200,000  pour 
le  diocese.  Eveque:  Mgr  T.  Labrec- 
que.  Architecte:  Oscar  Beaulne  et 
Alfred  Lamontagne,  21  rue  d'Aiguil- 
lon,  Quebec.  On  est  a  poser  la  toiture. 
DRUMIVIONDVILLE 

Fabrique  de  $75,000  pour  la  Butter- 
fly Hosiery  Co.  On  est  a  lever  les 
murs. 

GRANBY 

Convent  pour  les  Soeurs  de  la  Pre- 
sentation, de  St-Hyacinthe.  Le  con- 
tra I  a  ete  accorde  et  les  travaux  doi- 
vent  commencer. 

.Moulin  a  scie  de  $10,000  pour  la 
Kent  Lumber  Co.  Gerant:  A.  E.  Solo- 
man.  Travail  a  la  journee.  Le  gerant 
demande  des  prix  immediatement 
pour  un  systeme  de  chauffage  a  la 
vapeur,  un  moteur  de  2  H.P..  3  phases, 
et  divers  an  ires  accessoires  de  mou- 
lin  a  scie. 

LEVIS 

Edifice  municipal  endoinmage  par 
le  feu.  Pertes:  $15,000.  Des  repara- 
tions temporaires  seront  faites  im- 
media t cment.  Les  travaux  de  recons- 
truction ne  seront  pas  commences 
avaut  le  printemps  prochain. 


LIMOILOU 

Residence  de  $5,000  sur  la  rue  Sa 
vignac  pour  H.  Dorire.  Le  travail  sera 
fait  a  la  journee.  Les  travaux  doi- 
vent commencer  prochainement. 

Residence  de  $4,500  sur  la  4eme 
avenue  pour  Alphonse  Simard.  Tra- 
vail a  la  journee.  Les  travaux  doi- 
vent commencer  prochainement. 

MONTREAL 

Glaciere  et  ecurie  sur  la  rue  Not  re- 
Dame  est  pour  Messier  et  Freres,  an- 
gle rue  Notre-Dame  et  boulevard  Pie 
IX.  Les  proprietaires  ont  demande  la 
permission  d'e>iger  ces  deux  edifices. 

Fabrique,  entrepot  et  frigorifique  de 
$120,000,  18  avenue  du  College  McGill 
pour  Holt,  Renfrew  &  Co.,  Limited, 
401  rue  Ste-Catherine  ouest.  On  est  a 
lever  les  murs. 

Theatre  pour  la  Trans-Canada  Thea- 
tres Ltd.,  453  rue  Guy.  President:  H. 
W.  Beauclerk.  Le  site  doit  etre  ache- 
te  et  Ton  construira  ce  theatre  dans 
un  avenir  rapproche. 

Salle  publique  au  pare  Springfield 
pour  The  Peoples  Hall  Ltd,  861  rue 
Dorchester  ouest.  Des  soumissions  ont 
ete  demandees  par  le  secretaire-tre- 
sorier,  Fred.  W.  Atkinson,  St-Hubert, 
Que. 

Cottage  de  $10,000,  sur  1'avenue 
Bloomfield,  Outremont,  pour  A.  Clau- 
de, 178  avenue  de  l'Epee.  Les  travaux 
seront  commences  au  mois  de  mars 
ou  avril  prochain. 

Cottage  de  $15,000  sur  1'avenue  St- 
Jean-Baptiste,  pour  John  Roy,  2384 
rue  Hutchison. 

Residence  de  $8,000  sur  1'avenue 
Melrose.  Le  nom  du  proprietaire  n'est 
pas  donne.  On  est  a  creuser  les  fon- 
dations. 

Entrepot  de  $S,000  sur  la  rue  Dor- 
chester, Outremont,  pour  la  British 
American  Oil  Co.,  Ltd.,  1090  rue  Du- 
rocher.  On  a  besoin  de  certains  mate- 
riaux. 

Residence  de  $12,000,  sur  1'avenue 
Hudson,  Westmount  pour  L.  M.  Hart, 
7  avenue  Hudson. 

Modifications  a  un  edifice  a  manu- 
facture, $11,000,  661  rue  Drolet  pom- 
la  succession  S.  Carsley,  192  rue  St- 
Jacques.  Tout  le  travail  sera  fait  a 
la  journee  et  Ton  achetera  certains 
materiaux. 

Addition  a  une  usine,  angle  Pie  IX 
el  Notre-Dame  pour  la  St.  Lawrence 
Sugar  Refineries  Ltd.,  145  rue  St- 
Jacques.  L'on  n'a  pas  besoin  de  ma- 
teriaux. 

Entrepot  sur  la  rue  Sanguinet  pour 
Omer  DeSerres,  204  rue  St-Denis.  On 
est  a  creuser  les  i'ondations. 

Hotel  de  $$3,250,000,  angle  des  rues 
Peel  et  Ste-Catherine  pour  le  compte 
d'un  syndicat.  Interesse,  F.  Wilson 
Fairman,  232  rue  St-Jacques.  Cet 
hotel  aura  16  etages  et  il  occupera 
tout  le  site  borde  par  les  rues  Peel, 
Ste-aCtherine.  Metcalfe  et  Carre  Do- 
minion. 

2  residences  (2  plain-pieds  chaeun). 
$4,000  chacune,  sur  1'avenue  Poin- 
care,  pour  Jos.  A.  Choquette.  avenue 
I'oincare.  Le  proprietaire  decidera 
probablement  de  faire  le  travail  a  la 
Journee  c(  il  deinnnde  des  prix  pour 
ses  materiaux. 

Hangar  d'enlreposage,  $1,000,  sur 
la  rue  William  pour  Church  Ross  K 
Co..  Ltd.,  10  rue  Carthcart.  Les  pro- 
l>rietaires  feront  tout  le  travail  et  ils 
aeheteront    les   materiaux   necessaifes. 

Logemeins    de    $5,000    sur    la    7ewo 


avenue,  Rosemont  pour  E.  Meloche, 
1913  avenue  Masson. 

Residence  de  $4,000  sur  1'avenue 
Marcil  pour  Nap.  Messier.  6481  ave- 
nue du  Sacre-Coeur.  Le  proprietaire 
fera  le  travail  a  la  journee  et  il  a  be- 
soin de  certains  materiaux. 

Logements  de  $5,000,  sur  la  Tenie 
avenue,  Rosemont,  pour  E.  Melocha 
1913  avenue  Masson.  Le  proprietaire 
fera  tout  le  travail  a  la  journee.  Sa 
quincaillerie  n'est  pas  encore  ache 
tee. 

Garage  de  $1,300  sur  la  rue  Ste- 
Famille  pour  J.  H.  Mclntyre,  84  rue 
Ste-Famille.  Tout  le  travail  sera  fait 
a  la  journee  et  le  proprietaire  est  sur 
le  marche  pour  certains  materiaux  et 
des  accessoires  de  garage. 

Entrepot  de  $7,000,  sur  la  rue  Mora 
magnw,  pour  la  Canadian  Sugar  Id  fi- 
neries Ltd.,  150  rue  Montmorency. 
Tous  les  materiaux  sont  achetes. 

Eglise  de  $30,000  sur  la  rue  Hadley, 
cote  St-Paul,  pour  la  congregation  nie- 
thodiste.  On  demande  des  prix  pour 
des  meubles  et  des  garnitures  inte- 
rieures. 

2  residences  (2  plain-pieds  chacu- 
ne), $4,000  chacune  sur  1'avenue  1'ru- 
d'homme  pour  Paul  S.  Viau,  240  bou- 
levard Decarie.  Tout  le  travail  sera 
fait  a  la  journee  et  l'on  a  besoin  de 
certains  materiaux. 

3  residences  de  $3,000  chacune  sur 
1'avenue  Marlowe  pour  J.  P.  Trem- 
blay,  293  avenue  Prud'homme.  Le 
proprietaire  accordera  des  sous-con- 
trats,  et  il  est  sur  le  marche  pour 
certains  materiaux. 

Additions  a  une  fabrique,  $30,000 
pour  l'Agricultural  Machinery  Co.  La 
brique,  l'acier,  le  bois  et  la  toiture  ne 
sont  pas  encore  achetes. 

QUEBEC 

Addition    a    une    brasserie,    $3 
sur   la   rue    St-Valier   pour  la   Boswell 
Brewery,   118   rue   St-VaVlier.   Le  con- 
trat  a  ete  accorde  et  les  travaux  vien- 
nent de  commencer. 

Entrepot  de  $175,000  pour  Ternau 
et  Racine,  208  rue  St-Paul.  On  est  a 
lever  les  murs. 

SHERBROOKE 

Extension  a  une  fabrique  de  vetffl 
ments  pour  la  Walter  Blue  &  Co.,  Ltd. 
8  rue  King.  On  se  propose  d'agrandir 
la  fabrique  dans  un  avenir  tres  pro- 
chain. 

ST-JEAN,  Que. 

Conduite  d'eau   privee  pour  le  cod 

seil    de    ville.    Ingenieur,    L.    W.    Bou- 

rassa.  Le  travail  sera  fait  a  la  journefl 

et  il  doit  commencer  immediatement. 

TROIS-RIVIERES 

Residence  de  $5,000  sur  la  rue  Fris 
Xavier  pour  Art.  Beiand,  rue  St  Mau- 
rice. Des  soumissions  seront  recuffl 
d'ici  au  13  decembre  par  1 'architect 
Jules   Caron.  69  rue  St-Frs-Xavier. 

Extension  a  une  salle  d'entrepofl 
sur  la  rue  St-Maurice  pour  la  Wabasj 
sa  Cotton  Mills.  Travail  a  la  journee. 

Magasin    et    logements,    sur    la    rue 
St-Maurice,  pour  N.   Baillargeon.    i 
soumissions  seront  recues  d'ici  au  13 
decembre    par    larchi'tecfc    Jules    I 
ion. 

Extension  au  moulin  a  papier  de 
1'Ile  de  la  Potherie,  $3,500,000,  pour 
le  compte  de  la  Wayagamack  Pulp  & 
Paper  Co.  qui  s'adressera  au  conseil 
de  ville  pour  avoir  une  exemption  de 
taxes  de  20  ans, 
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Renseignements   de   Trois-Rivieres    et 
d'Arthabaska 


RAPPORT   DE   LA  SEMAINE   FINISSANT   LE  29   NOV.   1919, 
ARTHABASKA 

ACTIONS  EN  COUR  SUPERIEURE 

Honorable  W.  H.  Merdeine  vs  Grand  Trunk  Ry.,  Victoria- 
ville, $1,392.20. 

Dame  Mary  Fontaine  vs  Emery  Beauchesne,  de  St-Louis  de 
B„  $200.00. 

Louis  Gosselin  vs  Joseph  Roberge,  de  Victoriaville,  $150.75. 

Debenhams  (Canada)  Ltd.  vs  Dame  Aais  Roux  et  vir,  de 
Tingwick,  $141.14. 

Jules  Poisson  vs  Arthur  Autotte,  de  St-Germain  de  G.,  $150.00. 

J.  F.  Walks  et  al.  vs  Chs.  Eug.  Perreault,  de  Makamick, 
$133.55. 

ACTIONS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 

Alexandre  Baril  vs  Eddy  Cormier,  de  Montreal,  $82.50. 
F.  I.  Bedard  vs  Lucien  Hamel,  de  Victoriaville,  $9.75. 
Roger  Tourigny  vs  T.  A.  Lalonde,  de  Montreal,  $29.11. 

DECLARATION  DE  SOCIETE 

Lucien  Ranger,  medecin  de  Montreal,  et  Henri  Becotte,  me- 
decin  et  chirurgien  d'Arthabaska,  faisant  affaires  comme 
pharmaciens  et  inarchands  a  commission  sous  les  nom 
et  raison  de  "H.  Becotte  &  Compagnie". 

JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 

Wilfrid  Laliberte  vs  Joseph  Gagnon,  de  Ste-Sablne,  Jugement 

contre  le  defendeur  pour  $20.60. 
Joseph  Tliibeault  vs  Adelard  Gagne,  de  East  Angus,  jugement 

contre  le  defendeur  pour  $49.97. 


ACTES  ENREGISTRES  AU  BUREAU  D'EN  REGISTREM  ENT 
D'ARTHABASKA 

Du  1er  au  6  decembre  1919 

Mariage — Pierre  Doucet  et  Mile  Maria  Doucet,  commuuaute 
de  biens. 

Transport — Paul  Fortier  a  Alfred  Laroche.  sur  Mederic  Bi- 
nette,  $2,500. 

Vente — Athanase  Lavigne  a  Adelard  Roy,  diverses  rentes 
foncieres. 

Obligation— Camille  Desilets  a  Mme  Rosanna  Perreault,  2  p. 
492,  Bulstrode,  $1,000. 

Mariage — Adelard  Fecteau  et  Mme  Laura  Nault,  separation 
de  biens. 

Vente— Joseph  Spenard  a  Louis  Deneau,  291,  St  Christophe, 
$2,100,  $1,000  a/c. 

Mariage— Abelda  Trottier  et  Mile  Anna  Marie  Perreault,  se- 
paration de  biens. 

Vente—  Stanislas  Simard  h  Venant  Rheault,  2d  et  2e,  8e  rang, 
et  %  est  3a,  9e  rang,  Stanfold,  $9,250,  $2,000  a/c. 

Rdeiliation  de  vente  par  Calixte  Auger  a  Sinai  Gilbert,  99, 
343  et  344,  Ste-Helene. 

Vente— Wilfrid  Garand  a  Eugene  Nolin,  26a,  12e  rang,  Stan- 
fold,  $800.  $400  a/c. 

Vente — Alfred  Provencher.  pere,  a  Lorenzo  Provencher,  p.  n. 
e.  498,  Warwick,  $2,500,  payees. 

Obligation — Lorenzo  Provencher  a  Mile  Eva  Frechette,  p.  n. 
e.  498,  Warwick,  $1,300. 

Obligation — Lorenzo  Provencher  a  S.  X.  Martel,  %  n.  e.  486, 
Warwick,  $700. 

Obligation— Omer  Leclerc  a  Mile  Adrienne  Auger,  p.  o.  398 
et  autres,  Bulstrode,  $3,100. 

Vente— Gregoire  Beliveau  a  Omer  Leclerc,  p.  305,  Bulstrode, 

$1,700,  payees. 

Vente— Arthur  Pontbriand  a  Omer  Leclerc,  %  est  305,  Bul- 
strode, $1,400,  payees. 

Obligation—  Alphonse  Provencher  a  Alphonse  Provencher, 
pere,  p.  407,  Warwick,  $700. 

Vente— J.  N.  Poirier  a  Stanislas  Simard,  p.  400,  Ste-Victoire, 
$850,  payees. 

Vente— Amable  Ouellette  a  Mederic  Pepin,  606  et  607,  Ting- 
wick, $1,200,  $500  a/c. 

Vente— Mederic  Pepin  a  Alfred  Roberge,  606  et  607,  Ting- 
wick, $800,  $100  a/c. 

Obligation— Henry  Bellemare  a  Albert  Bergeron,  822,  Bul- 
strode, $200. 


Rense'gnements  da  District  de  Sherbrooke 

ENREGISTREMENTS    AU    BUREAU    DjENREGISTREMENT 

DE    LA    DIVISION    DE    SHERBROOKE    PENDANT    LA 

SEMAINE    FINISSANT   LE   29   NOVEMBRE   1919. 

HYPOTHEQUES 

Joseph    Trepanier   a   Arthur   Maltais    pour   $800.00,   affectant 

lot  1469-8  et  W.  %  lot  1469-7    quartier  sud.  -ectant 

Joseph  Labrecque  a  Joseph  Trudeau  pour  $2,500.00,  affectant 

lot  1444-296,  quartier  sud. 
Achille    Gagne   a   Sherbrooke    Loan    &   Mortgage     Co     pour 
$2,200.00,  affectant  E.  %  lot  1455  et  lot  1454-2,  quartier 

Josepfouellet  a  Joseph  Trudeau  pour  $200.00,  affectant  par- 
tie  lot  545,  quartier  nord. 

Felix  Bisson  a  Sherbrooke  Loan  &  Mortgage  Co.  pour  $2,600, 
affectant  lot  1444-63,  quartier  sud.  off«want 

Joseph  Cloutier  a  Henry  Delafontaine  pour  $800.00,  affectant 
residu  lot  1469  3,  quartier  sud. 

QUITTANCES 

T.  C.  Daly  a  Dame  Francis  Daly,  hypotheque  du  3  septembre 

Dam^C.'  A.  E.  Lefebvre  a  Edouard  Roy,  hypotheque  du  31 

Hono^Hug^'a  Alexandre  Hamel,  hypotheque  du  8  fevrier 

Shertrooke    Loan    &    Mortgage    Co.    a   A.    J.    pWle.    hyig 
theques    du    13    fevrier   1909;    du    2   )um    1911   et   du    20 

AlfreTSdbois  a  Joseph  Lemay,  hypotheque  du  16  octobre 

N.  D.  Cascadden  a  Joseph  Labrecque,  hypotheque  du  11  juil- 

Joseph   Trudeau  a  Joseph  Labrecque.  hypotheque  du  5  Juin 

1919 
J.  Z.  Campbell  a  C.  O.  Saint-Jean,  hypotheque  du  29  novem- 

bre  1916.  ,  .  ,     on  .  ,_ 

Dame  Alfred  Paradis  a  Louis  Grondin,  hypotheque  du  29  jan- 

AchinTGagne  a  Dame  Damase  DeMontigny,  hypotheque  du 

11  juillet  1917.  ■*  .      .. 

Thomas    Roberge    a    Napoleon    Legendre,   hypotheque    du   16 

avril  1917.  _  ,,  . 

Dernieres    volontes     et   testament    de    fen    Dame    Alexander 

Aikins    (nee  Hamilton),  avec  transmission  affectant  lots 

28c  et  28f,  rang  2,  Compton,  leguees  a  sa  fille,  Dame  Ai- 

!i(d   Hamilton   (nee  Aikins). 
Recu  du  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  qu  aucun 

droit  n'est  exigible  sur  la  succession  de  feu  Dame  Alex- 
ander Aikins,  affectant  lots  28c  et  28f,  rang  2.  Compton. 
Declaration  de  deces  et  transmission  re  feu  Dame  Jos.  Louis 

Beaudoin    (nee  Roy),  affectant   partie   lot  1531.   quartier 

sud.  transmis  a  ses  enfants.  Dame  Ovila  Martmeau  (nee 

Beaudoin  >   et  Jos.  Albert  Beaudoin. 
Recu  du  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  qu  aucun 

droit    n'est    exigible    re    succession    de    feu    Dame   J.    L. 

Beaudoin,  affectant  partie  lot  1531,  quartier  sud. 
Dernieres  volontes  et  testament  de  feu  Joseph  Lemay.  avec 

transmission  affectant  lot  1413  quartier  sud,  legue  4  sa 

femme,  Dame  Delina  Vachon. 
Recu  du  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  qu'aucun 

droit  n'est  exigible  sur  la  succession  de  feu  Joseph  Le- 
may, affectant  lot  1413,  quartier  sud. 
Donation  par  Lewis  A.  Bayley  a  Delles  Margaret  E.  Bayley 

et  Sarah  M.  Bayley,  partie  lot  45,  Waterville. 
Transfer  par  W.  J.  Armstrong  a  T.  H.  Vear  de  $4,500.«0  dus 

par  Morris  Black. 
Transfer  par  Dr  J.  A.  Deschenes  a  John  Turgeon  de  $1,550.00 

dus  par  Joseph  Labrecque,  et  garantis  par  lots,  8c,  d,  7c, 

rang  1  et  7a,  rang  2,  Compton. 
Avis  de  saisie  par  la  Sherbrooke  Real  Estate  Co.  vs  George 

Kerr,  affectant  partie  lots  955  et  956,  quartier  sud. 
Procuration  par  J.  M.  Martineau  a  Georges  B'.ouin,  lui  don- 

nant  l'autorisation  de  vendre  lot  424-5  et  partie  lot  424-6 

et  8,  quartier  est. 
Rectification   par   Auguste  Veilleux   et   Dame   Vital   Veilleux, 

affectant  lots  16c,  16p  et  partie  16b.  raang  4,  Compton. 
Autorisation  par  la  Cour  Superieure  autorisant  la  vente  des 

droits  mineurs  re  succession  de  feu  Dame  J.  L.  Beaudoin, 

affectant  partie  lot  1531,  quartier  sud. 
Tutelle  re  enfants   mineurs  de  feu  William  Sisco,  nommant 

Dame  William  Sisco,  tutrice,  et  Osburn  W.   Sisco,  sub- 

tuteur,  aux  dits  enfants  mineurs. 
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Tutelle  re  enfants  mineurs  de  feu  Dame  Harry  Bliss  (nee 
Sisco),  nommant  Dame  William  Sisco,  tutrice,  et  Osburn 
W.  Sisco,  sub-tuteur,  aux  dits  enfants  mineurs. 

Contrat  de  mariage  par  J.  O.  D.  Laurencelle  et  Mile  M.  A.  &. 

Contrat  de  mariage  par  Henri  Gendron  et  Dame  Honore  La- 

pierre   (n6e  Gu6rette).  . 

Contrat  de  mariage  par  J.  Emile  Levesque  et  Mile  Adrienne 

CllGVclliGr. 

Declaration  de  soci6t<§  par  Leon  Glasser  et  Charles  Segal 
sous  le  nom  de  "Liberal  Credit  Clothing  Co.". 

Declaration  de  societe  par  J.  W.  Cote  et  Ovide  Charest  sous 
le  nom  de  "C6t6  &  Charest". 

Dissolution  de  socielS  de  "Joseph  Roberge  Enregistre  . 

Dissolution  de  societ6  de  "Desrochers  et  Laflamme' . 

-Wis   d'incorporation  de  "Sherbrooke  Provision  Limited  . 

Avis  d'incorporation  de  "La  Compagnie  de  Placements  de 
Sherbrooke  Lt6e". 

ACTIONS     EMANEES     EN     COUR     SUPERIEURE     ET     EN 

COUR    DE   CIRCUIT  JUSQU'A   SANIEDI    LE   29 

NOVEMBRE   DERNIER   INCLUANT 

CETTE    DERNIERE    DATE 


W. 


W.  E.  Digby,  Sherbrooke  vs  O.  Murphy,  $10.50. 
Commissaires    d'Ecoles    Municipales,    canton    d'Ascot,    J 

Gregoire,  $45.00. 
Alph.  Valine,  Sherbrooke,  D.  Roy,  $25.00. 
A.  Lafrance  et  al.,  Magog  vs  F.  Parkin,  $72.50. 

C.  Longpre\  Rock  Forest  vs  O.  Chalifoux  &  Fils,  $96.50. 
La  Corporation  de  Stoke  Centre  vs  D.  Barriere,  $29.25. 
Geo.  Givery,  Stukely  vs  Alex.  Ames  &  Son,   $23.67. 
Poulin  &  Cie,  Sherbrooke  vs  H.  Olivier,  $17.24. 

D.  F.  B6dard  &  Co.,  Richmond  vs  G.  &  G.,  Ltd..  $53.30. 
L.  P.   Cloutier,   Sherbrooke  vs   P.   T.  L6gare\  Lt6e,   $45.52. 
J.  Roy,  Auckland  vs  De  Laval  Co.,  $56.20. 

J.  P.   Aubin,   Montreal,   Echenberg  Bros.,   $5.65. 

G.  W.  Wells,  Sherbrooke  vs  Echenberg  Bros.,  $28.68. 

A.  Boucher,  Ditton  vs  A.  W.  Giard,  $2,267.34. 

J.  H.  Cloutier,  place  inconnue  vs  E.  Rioux,  $300.00. 

P.  Gagne\  Montmagny  vs  Juste  Rioux.  $100.00. 

H.  J.  Barthelette,  Orford  vs  O.  Rivard,  $170.00. 

C.  Gauthier,  Weedon  vs  Delle  A.  Duplin,  $102.25. 

A.  W.  Chase,  Stanstead  vs  E.  Hammond,  $268.80. 

E.  Duchesneau,    Stanstead      vs      Delle   H.    M.   Hovey   et  al.. 

$124.60. 
W.  Desruisseaux,  Sherbrooke  vs  Cite  de  Sherbrooke.  $227.96 
E.  Dezant  Compton  vs  E.  B.  Pope,  $133.40. 
Jos.  Roy,  Hatley  Est  vs  E.  B.  Pope,  $127.66. 
O.  Murphy  &  Son,  Sherbrooke,  vs  T.  T.  DSlisle.  $202.37. 
J.  Keenan  Mel.  et  B.  Gore  vs  F.  T.  Stalker,  $329.88. 
Omer  C6te\  Bishop's  Crossing  vs  J.  Lebel,  $399.00. 
Grand  Trunk  Ry.,  Montreal  vs  W.  Turgeon,  $5,025.00. 
S.  Drouin,  Ste-Rose  de  Watford  vs  A.  H.  Corliss,  $7,000.00. 
Ed.  Berwick,  Bury,  Coderre  &  Fils,  Lt<5e,  $118. 15. 
Joseph   Thibault,   Sherbrooke  vs  S.  Fortier,  $421.50. 
Megantic  Broom  Mfg.  Co.,  Megantic  vs  M.  Guerin,  $2,500.00 
Union   St-.Toseph   du   Canada,   Ottawa   vs  Dame   C.   Grosleau 

$500.00. 


ENREGISTREMENTS    AU    BUREAU    D'ENREGISTREMENT 

DE    LA    DIVISION    DE    SHERBROOKE    PENDANT    LA 

SEMAINE    FINISSANT   LE   6   DECEMBRE    1919. 


VENTES 


T61esphore   TrSpanier  a   Louis  Dufault,   3-1/10   pieds  sud   du 

lot  1452  36,  quartier  sud.     Prix,  $30.00;  pay6s. 
Louis   Dufault  a  Georges   Auger,  lot   1452-35   et  3-1/10  pieds 

sud  du  lot  1452-36,  quartier  sud.    Prix,  $3,775.00;   $1,400.00 

pay£s. 
Arthur  Chevalier  a  La  Banque  Nationale,   r^sidu  du  lot   205. 

quartier  centre,  aussi  droit  de  passage  sur  partie  est  du 

lot  204  et  sur  la  partie  nord  du  lot  205,  quartier  centre. 

Prix,  $1.00;  paye\ 
J.  W.  Gregoire  et  Ludger  Forest  a  Louis  Gillick,  lot  1402  et 

droit  de  passage  sur  la  partie  sud  du  lot  1405,  quartier 

sud.    Prix,  $5,000.00;  payes. 
John    Graham    a    William    Hubbard,    partie    lot    113,    Orford. 

Prix,  $500.00;   pay<5s. 
Dame  J.  H.  M.  Parker  a  W.  T.  Oughtred,  partie  lot  404,  Len- 

noxville.     Prix,  $2,500.00;   payes. 
British    American    Land    Company    a    Canadian    Connecticut 

Cotton    Mills,    Limited,    partie    nord-est    du    lot    1538,    et 

partie  lot  1539,  quartier  sud.     Prix,  $14,000.00;   pay<5s. 
Dame  Hugh  Connor  a  J.  M.  Deschenes,  lot  729-121,  quartier 

est.    Prix,  $375.00;  paySs. 


T.  T.  Delisle  a  France  DeLafontaine,  lots  16b-38,  41,  6.7,  88  et 
89,  rang  9,  Ascot.     Prix,  $1,750.00;  pay^s. 

Sherbrooke  Real  Estate  Co.  a  Dame  C16ophas  Saulnier,  lots 
1494-21  et  24,  quartier  sud.     Prix,  $1,280.00;   pay6s. 

L.  P.  Brodeur  a  F.  X.  E.  Codere,  lot  22c,  rang  4,  Ascot.    Pri 
$1.00;   pay6s. 

H.  H.  Morency  et  Hormisdas  Boiss6  a  George  A.  Povey,  lots 
1537-31  a  35  inclusivement,  39  a  45  inclusivement,  65  a  67 
inclusivement,  71  a  79  inclusivement;  90,  93,  94,  96,  101, 
105  a  110  inclusivement;  121,  123  a  127  inclusivement; 
131  a  139  inclusivement;  146,  147,  148,  150,  151,  151,  155; 
157  a  164  inclusivement;  172,  173,  175,  179  a  187  inclusi 
vement;  194,  196,  198  a  204  inclusivement;  215  a  219  in- 
clusivement; 221,  223,  224,  225,  233,  234  et  235  quartier 
sud.  Prix,  $15,450.00;  $2,000.00  pay6s.  (Aussi  lots  1537- 
168,  226  et  227  s.  o.) 

Dame  L.  A.  St-Jean  a  Dame  L.  H.  St-Jean,  lot  122,  quartier 
centre.     Prix,  pay^s. 

Dame  Hugh  Connor  a  Joseph  Charest,  lots  729-27  et  28,  quar- 
tier est.    Prix,  $1.00;  pay<§. 

Dame  Hugh  Connor  a  C.  R.  Graham,  lot  729  120,  quartier  est 
Prix,  $1.00;  paye\ 

Dame  Octave  Demers  a  Onas  Gagnon,  lot  1479,  quartier  sud 
Prix,  $12,200.00;   $2,000.00  payds. 

George  Edgecombe  a  W.  M.  Fisk,  partie  lot  23,  Waterville. 
Prix,  $1,200.00;  pay6s. 

A.  C.  Stevens  a  W.  A.  Hyndman,  lots  273-6  et  299-6,  Lennox 
ville.  Aussi  les  15  pieds  les  plus  a  l'est  des  lots  273-7. 
Prix,  $4,150.00;  pay6s. 

Firmin  Campbell  a  Joseph  Blitt,  partie  lot  178,  et  60  pieds  a 
l'ouest  des  lots  179  et  180,  quartier  centre.  Prix,  $17,000; 
$3,000  paySs. 

George  Morin  a  Jacob  Kushner,  lot  203,  quartier  centre,  sujet 
au  droit  de  passage  de  neuf  pieds  en  faveur  du  202. 
Prix,  $25,000.00;   $9,000.00  pay<§s. 

Arthur  Chevalier  a  Jacob  Kushner,  moiti6  indivise  des  30 
pieds  nord  du  lot  205,  quartier  centre,  avec  droit  de  pas- 
sage pris  sur  la  partie  ouest  du  dit  lot.  Prix,  $12,575.00; 
$2,425.00  pay6s. 

Jacob  Kushner  a  Arthur  Chevalier,  lot  203,  quartier  centre, 
avec  droit  de  passage  en  faveur  du  lot  202.  Prix,  $25,- 
000.00;    $9,000.00  pay6s. 


sine  a  sel        Windsor,  Ont. 


incisor 


Made  in 
Canada 


LE  SEL  DE  TABLE  WINDSOR 

est  prepare  dans  l'usine  la  plus  moderne  de 
l'Amerique;  ce  n'est  rien  que  du  sel — du  sel 
propre,  pur — que  vos  clients  connaissent  et 
emploient. 
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Le  Marche  de  1' Alimentation 


Mercredi  soir,  le  10  decembre  1919. 

Un  ton  irregulier  s'est  de  nouveau 
developpe  sur  le  marche  canadien  des 
pores  vivants,  et  les  prix  sont  par 
suite  irreguliers,  une  avance  de  50c 
les  100  lbs  etant  enregistree  a  Toron- 
to, hier,  avec  des  ventes  de  lots  choi- 
sis  a  $16.75  les  100  lbs,  nourris  et 
abreuves,  tandis  que  les  prix  de  Win- 
nipeg baissaient  de  50c  les  100  lbs 
a  $15.50.  Les  pores  peses  en  descen- 
dant des  chars  se  sont  vendus  de 
$16.75  a  $17  les  100  lbs.  Par  suite  du 
changement  defavorable  de  la  tem- 
perature, le  commerce  des  pores 
abattus  a  ete  plus  tranquille  ici,  la 
demande  etant  limitee  a  de  petits  lots 
pour  repondre  aux  besoins  immediats 
et  des  ventes  de  pores  abattus  a  la 
campagne  et  legers  ont  ete  faites  de 
$22.50  a  $22.75.  Le  stock  d'abattoir 
de  la  ville  frais  tue  s'est  vendu  de 
$24  a  $24.50. 

Un  bon  commerce  continue  d'etre 
fait  sur  les  viandes  fumees  et  prepa- 
rees  pour  le  marche  local  et  celui  de 
la  campagne.  La  demande  a  ete  sta- 
ble pour  les  petits  lots  et  les  prix  res- 
tent  sans  changement  avec  des  ventes 
de  jambon  de  8  a  10  lbs  a  34c;  de 
12  a  15  lbs  de  32c  a  33c  et  lourds  a 
31c.  Le  bacon  Windsor  choisi  s'est 
vendu  de  44c  a  45c  et  le  bacon  Wind- 
sor desosse   a  47c. 

LES    PORCS    SONT    FACILES,    MAIS 
LA  BASE   EST  MAINTENUE   ICI. 

Viandes  fraiches  —  Le  marche  des 
pores  bien  que  beaucoup  plus  faible 
sur  quelques-uns  des  ma-ches  exte- 
rieurs  s'est  maintenu  ici  a  $16.75  les 
100  lbs  pour  les  lots  de  choix.  Le 
stock  ordinaire  se  vend  meilleur 
marche,  naturellement,  et  il  ne  serait 
pas  surprenant  d'assister  a  un  nou- 
veau declin  ces  jours-ci. 

Les  marches  des  bestiaux  et  des 
moutons  sont  stables  et  sans  chan- 
gement. II  y  a  une  assez  bonne  de- 
mande pour  les  diverses  viandes  frai- 
ches offertes. 

Nous  cotons: 

Pores  vivants 16.75 

Pores   pr6par6s — 
Tues  aux  abattoirs,  petits 

65-90 24.00  24.50 

Abattus  a  la  campagne  .  .  22.00  27.00 

Pore  frais — 

Gigot  de  pore  (trimm.6) 0.31* 

Longes    (Irimmees) 0  36 

Longes   (non  trimmers) 0  32 

Epaules   (trimmers) 0.25 

Saucisse  de  pore  (pure) 0.24 

Saucisse  de  ferme 0.18 


Boeuf  frais — 
(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derriere    .     .     .     0.23  0.25 

Quartiers  devant   ....     0.14  0.15 

Longes 0.34 

Cotes 0.25 

Chucks 0.14 

Hanches 0.18 

(Vaches) — 

Quartiers  derriere    .     .     .     0.18  0.20 

Quartiers  devant   ....     0.11  0.13 

Longes 0.27 

Cates 0.22 

Chucks 0.11 

Hanches 0.17 

Veaux  (suivant  qualit<§)   .     0.22  0.28 
Agneaux,    50  80    lbs    (en- 
tiers),  la  lb 0.22  0.23 

Mouton,    45-50    lbs    No    1     ....  0.18 

LES  JAMBONS  ET  LE  BACON  PLUS 

FACILES;  LE  PORC  EN  BARIL 

FACILE  LUI  AUSSI 

Viandes  preparees.  —  II  y  a  eu  une 
certaine  faiblesse  du  ton  de  la  liste 
des  jambons  fumes  et  les  prix  ont  fle- 
chi  de  1  a  3  centins  la  lb.  Le  bacon, 
aussi,  est  plus  facile  et  il  a  ete  en 
forte  demande  continuelle  de  la  part 
du  consommateur.  Le  bacon  Wind- 
sor se  vend  de  44  a  47c  suivant  la 
qualite.  Le  pore  en  baril,  par  suite 
du  flechissement  du  marche  du  pore, 
baissera  probablement. 


Jamhons — 

8-10  livres 

0.34 

Medium,  fume,  la  livre- 

12-14  livres 

0.32 

0.33 

14-20  livres 

0.31 

0.32 

20-25  livres 

0.30 

0.31 

25-35  livres 

0.30 

Plus  de  35  livres 

6.29 

0.30 

Bacon — 

0.35 

0.39 

Windsor  .           

0.44 

0.47 

Cottage  roule 

0.32* 

Jambons  Picnic 

0.27 

Pore  en  baril — 

Canadian    shirt   cut    (brl) 

morceaux  de  26  35   .    . 

55.00 

Dos   clear  fat    (brl)    mor 

ceaux  de  40-50    ... 

61.50 

Pore  heavy  mess  (brl)   . 

42.00 

Boeuf  plate 

32  00 

29.00 

Pore  engraisse'  aux  pois 

48.00 

LES   JAMBONS   CUITS    ET    LA    MIN- 
CEMEAT SE   VENDENT   BIEN. 

Viandes  cuites.  —  La  vente  de  sai- 
son  des  viandes  cuites  est  raisonna- 
blement  satisfaisante  et  les  prix  sont 
maintenus  sans  changement.  Les 
jambons  cuits  sont  sans  changement 
et  bien  que  le  ton  soit  plus  facile 
des  prix  plus  bas  sont  probables.  Par- 
mi  les  lignes  speciales  qui  sont  en  de- 
mande active,  il  y  a  la  mincemeat  qui 
se  vend,  suivant  sa  qualite,  de  15  a 
19   cents. 


Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.14     0.15 

Langue  de  boeuf  en  gelee,  choix  0.55 
Langue  de  pore  en  gelee  .  .  .  0.40 
Jambon  et  langue,  la  lb.   .    .    .     0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  rotis 0.46     0.49 

Jambons,  cuits 0.50J 

Epaules,  roties •• 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pat6s  de  pore   (douz.) • 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15     0.19 

Saucisse  de  pore,  pure 0.23 

Bologne,  la  lb 0.13 

LE    BEURRE    BAISSE 

Beurre.  —  Les  arrivages  de  beurre 
hier  ont  consiste  en  436  paquets,  con- 
tre  2,119  pour  le  meme  jour  la  semai- 
ne  derniere  et  1,953  pour  la  date  cor- 
respondante  de  I'an  dernier.  A  I'en- 
trepot  frigorifique  de  Gould,  il  y  a  eu 
400  paquets  de  beurre  de  cremerie 
d'offerts  en  vente.  par  suite  du  retard 
de  la  saison  et  de  la  qualite  de  ce 
beurre,  le  prix  a  ete  reduit  aujour- 
d'hui  de  Zy2  la  lb.  compare  au  prix 
payye  vendredi  dernier.  Toutes  les 
offres  se  sont  vendues  64c  la  lb.,  li- 
vrees  ici.  En  sympathie  avec  I'avan- 
ce  de  yzc  la  lb.  enregistree  sur  le 
marche  de  New-York  pour  les  meil- 
leures  qualites  de  beurre  de  cremerie, 
le  ton  du  marche  local  pour  le  meil- 
leur beurre  de  cremerie  de  septem- 
bre-octobre  reste  foi«t  aux  prix  ac- 
tuels,  mais  le  volume  des  affaires  qui 
est   passe   est   plutot   petit. 

Nous  cotons: 

Le  meilleur  cremerie    .     .     0.68     0.68 J 

Le  meilleur  courant 0.67  A 

Bon  cremerie 0.66J  0.67 

Le  meilleur  de  ferme   .    .     <V62     0.63 

LA  GRAISSE   VEGETALE   EST  FACI- 
LE,   MAIS    SON    PRIX    SE 
MAINTIENT. 

Graisse  vegetale.  —  Le  commerce 
du  saindoux  compose  a  ete  assez  sta- 
ble mais  pour  les  besoins  immediats 
les  tendances  sont  plus  faciles,  et  des 
prix  plus  bas  pourra'ient  etre  annon- 
ces  bientot.  Les  ventes  sont  de  saison, 
mais  pas  tres  considerables. 

Nous  cotons: 

Saindoux    pur — 

Tierces,   400  lbs,  la  lb.    .  0.28     0.28* 

Tinettes.  50  lbs 0.28i  0.29 

Seaux.  20  lbs,  la  lb.  .    .    .  0.28|  0.29} 

Morceaux  de  1  lb.,  la  lb.  0.30     0.30i 

LE    TON     DU     SAINDOUX      EST    FA- 
CILE;    LES    VENTES    SONT 
BONNES 

Saindoux.  —  Les  ventes  de  saindoux 
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ont  ete  assez  bonnes,  et  la  demands 
va  probablement  continuer  d'ici  en- 
core quelques  semaines.  Les  prix  sont 
une  tendance  a  baisser  car  les  pro- 
duits  du  pore  en  general  sont  enclins 
a   baisser  aussi. 

ON    ATTEND    L'EXPORTATION;    LE 
FROMAGE     FERME. 

Fromage.  —  Sous  Pinfluence  d'a- 
chats  plus  considerables  d'Europe,  le 
fromage  s'est  affermi  au  cours  de  la 
semaine.  Aucun  changement  de  prix 
n'a  ete  enregistre,  mais  si  la  vente 
pour  I'exportation  continue,  les  prix 
monteront  probablement,  surtout  par 
suite  du  fait  que  la  saison  est  termi- 
nee  pour  plusleurs  et  que  la  produc- 
tion a  grandement  diminue. 

MALGRE  LA  CHERTE  DU  BEURRE 
LE  MOUVEMENT  DE  LA  MAR- 
GARINE EST  LENT. 

Margarine  —  En  deplt  de  la  cherts 
du  beurre,  la  margarine  continue  de 
se  vendre  lentement  en  gros.  II  est 
difficile  d'en  comprendre  la  raison, 
declarent  quelques  marchands  de  gros, 
surtout  avec  la  variete  des  prix  offerte 
actuellement  sur  le  marche.  Des  bon- 
nes qualites  de  margarine  sont  offer- 
tes  actuellement  a  37  cents  la  livre. 

Nous  cotons: 

Margarine- 
En   morceaux,   suivant  la 

quality   la  lb 0.36     0.39 

En    tinettes,    suivant    la 

qualite,   la   lb 0.31     0.34 

LA  DEMANDE  POUR  LES  OEUFS 
EST  BONNE 

Oeufs  —  Un  bon  commerce  stable 
continue  d'etre  fait  sur  les  oeufs  et 
le  marchS  est  tres  actif  et  le  ton  est 
ferme.  La  demande  continue  de  porter 
surtout  sur  les  oeufs  sirrctement  frals 
et  sur  le  stock  de  chorx  d'entreposage, 
dont  les  approvislonnements  sur  place 
ne  sont  pas  considerables.  Les  arri- 
vages  d'hler  ont  consists  en  63  caisses 
contre  860  pour  le  mSme  jour  de  la 
semaine  derniere  et  246  pour  la  date 
correspondante  de   I'an  dernier. 

Nous  cotons: 


Oeufs  etrlctement  frais  . 
Choisis    .... 

No  1 

No  2 


0.80  0.90 

....  0.65 

0.57  0.58 

0.53  0.55 


LE  MARCHE  DES  VOLAILLES  SANS 
CHANGEMENT 

Volailles  —  !l  n'y  a  pas  de  change- 
ment notable  a  enregistrer  sur  le 
marche  de  volailles  preparees.  Les 
offres  ont  ete  assez  considerables, 
mais  par  suite  de  la  temperature  de- 
favorable,  les  acheteurs  n'ont  pu  ope- 
r€    librement,   et    le    commerce    a    ete 


plutot  tranquille,  ce  qui  a  amene  un 
flechissement  qui  pourrait  avoir  pour 
effet  de  faire  baisser  les  prix  si  un 
changement  ne  se  produit  pas  bientot 
dans  la  temperature. 
Nous   cotons: 

Dindes,  la  lb.: 

Choix 0.45  0.46 

Bonnes 0.43  0.44 

Ordinaires 0.41  0.42 

Poulets: 

Choix 0.28  0.30 

Bons 0.24  0.37 

Ordinaires 0.20  0.23 

Oies    ..:......  0.24  0.27 

Canards 0.30  0.35 

LES  PRIX  DES  PATATES  SANS 
CHANGEMENT 
Patates  —  La  demande  pour  les  pa- 
tates  continue  d'etre  bonne  pour  le 
marche  local  et  pour  I'exterieur  et  un 
commerce  assez  actif  est  passe,  mais 
comme  les  approvisionnements  arri- 
vent  plutot  librement.  ils  sont  suffi- 
sants  pour  repondre  a  tous  les  besoins 
et  les  prix  n'ont  pas  subi  de  change- 
ment. Des  ventes  de  lots  de  char  de 
patates  blanches  Quebec  ont  ete  faites 
a  $2.25  le  sac  de  90  lbs,  ex-track,  et 
en  gros  de  $2.40  a  $2.50  le  sac  de  90 
lbs  ex-magasin. 

LE    COMMERCE   DU     POISSON    EST 

ACTIF;    LES  PRIX  SONT 

MODERES 

Poisson  —  Le  commerce  du  poisson 
est  actif.  Avec  I'approche  des  Quatre- 
Temps  et  la  saison  des  fetes,  les  mar- 
chands de  gros  s'attendent  a  de  bon- 
nes affaires  durant  les  prochaines  se- 
maines. Les  homards  sont  en  plus 
grande  abondance  et  les  huttres  se 
vendent  bien.  La  morue  verte  et  les 
autres  produits  allies  sont  enclins  a 
etre  plus  faciles,  vu  que  les  approvi- 
sionnements de  ces  poissons  se  sont 
accumules  et  en  plus  grande  quantity 
que  les  besoins  .  Le  turbot  de  mer  est 
rare  et  I'on  peut  dire  la  meme  chose 
du  saumon  du  Labrador- 
Nous  cotons: 


Poisson  frais 

Haddock   

0.07£  0.08* 

Morue,   tranchee    .... 

0.11 

0.12 

Morue   pour  le  marche    . 

0.07i. 

0.08 

Carrelets   .... 

6.08 

0.10 

Crevettes    .... 

0.45 

Homards  vivants   .    . 

0.40 

Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge    

0.30 

Maquereau    .... 

0.17 

Poisson   blanc 

0.16 

Poisson  fume 

Haddies,   BXs,   la   lb. 

0.12 

0.13 

Filets 

0  18 

Bloaters,  la  boite   .    . 

2.50 

Kippers    

2  40 

Poisson   gele 

Gaspereaux,  la  lb 

O.OGi 

0.07 

Fletan,   gros   et  petit    .    . 

0.19 

0.20 

Fletan,  de  l'Ouest  .... 

0.20 

0.21 

Fletan,  moyen 

0.21 

022 

Haddock  

007 

0.07J 

Maquereau 

0.15 

0.16 

Dore    .    .     ...     .      0.15     0.16 

Morue  en   tranches    .    .    .      0.09A  0.10 
Saumon  de  Gaspe,  la  lb.     0.24     0.25 

Poisson  sale 
Morue — 

Morue,  gros  baril,  200  lbs     21.00 

Morue,  No  1,  medium,  brl 

de  200  lbs 20.00 

Morue  No  2,  brl  de  30  lbs     ....  18.00 

Pollock  No  1,  brl  de  200 

lbs 15.00 

Morue,  sans  aretes  (boi- 
tes  de  30  lbs),  la  lb 0.20 

Morue,  sans  aretes,  (car- 
tons de  24  lbs),  la  lb 0.2O 

Morue  (Ivory),  morceaux 
de  2  lbs,  boites  de  20 
lbs 

Morue,  sans  aretes  (2 
lbs) 

Morue,  en  filaments  (boi- 
tes de  12  lbs)    .... 

Morue  seohee,  baril  de 
100  lbs  

L'EPICERIE 


....  0.18 
....  0.23 
2.40  2.50 
....   16.01 


Au  cours  de  la  semaine,  les  prix  de 
plusleurs  lignes  ont  monte.  Le  prix 
de  la  raffinerie  de  sucre  Atlantic  sur 
le  sucre  raffine  a  monte  a  $1£»  le  quin- 
tal depuis  le  28  novembre.  Le  lait 
Klim  a  monte  d'un  demi-centin,  de 
29^2c  a  31"/2c  la  livre,  suivant  la  di- 
mension. Les  marinades  de  la  marque 
Libby  se  vendent  plus  cheres  pour  les 
diverses  varietes,  sucrees  et  dans  le 
vinaigre,  ainsi  que  les  petits  corni- 
chons  et  les  catsups,  tandis  que  les 
olives  farcies  ont  subi  une  hausse 
d'envlron  5  pour  cent.  La  poudre  a 
pate  Cook's  Friend  a  monte  de  nou- 
veau.  La  mincemeat  condensee  de 
Wethey  a  monte  de  15c  le  paquet.  Les 
soupes  aux  tomates  sont  tres  actives. 
Les  amandes  ont  monte  de  2c  sur  cer- 
tains marches,  bien  que  les  prix  des 
marchands  n'aient  pas  encore  subi  de 
changements.  Les  fruits  sees  sont  trSs 
fermes  et  en  demande  active.  Le  riz 
est  tr6s  ferme  et  II  pourrait  monter. 
Le  cafe  est  stable  et  actif  et  les  ven- 
tes du  cacao  sont  considerables.  L'a- 
volne  roulee  en  paquets  est  ferme  et 
elle  pourrait  monter  d'un  moment  ft 
I'autre.  Les  nourritures  sont  trSs  acti- 
ves; le  son  et  les  shorts  se  vendent 
bien.  Les  legumes  se  vendent  plus 
chers  et  le  prix  des  pommes  monte. 
En   general,   le   marche  est  actif. 

UNE  AUTRE  RAFFINERIE   HAUSSE 
SON    PRIX;    LE    SUCRE   COM- 
MENCE  A  ARRIVER 

Sucre  —  Une  autre  avance  a  ete  en- 
registree  le  28  novembre:  celle  de  75 
cents  sur  le  sucre  raffine  de  la  Atlan- 
tic. Les  Canada  Sugar  Refineries  n'ont 
pas  encore  augmente  leurs  prix,  mais 
les  tendances  sont  fermes.  L'arrlva- 
ge,  la  semaine  derniere,  de  deux  ou 
trois  cargaisons  de  sucre  brut  a  ei£ 
une  amelioration  et  le  marche  attend 
ce  sucra  des  qu'il  sera  fondu  et  pret 
a  etre  livre. 
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Nous  cotons: 

Les  100  livres 
Atlantic,  extra  granule   ....   12.00 

Acadia,  extra  granule 12.00 

St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  12.00 
Canada,  extra  granule  ....  11.25 
Dominion  Cristal  granule  .    .    .   12  00 

Glace,  barils 12.20 

Glace,  (boftes  de  25  liv.)  .  .  .  12.60 
Glace,  (boites  de  50  liv.)    .    .    .  12.40 

Glace,  1  livre 13.70 

Jaune  No  1 11.60 

Jaune  No  2  or 11.50 

Jaune  No  3 11.40 

Jaune  No  4 10.55 

En  poudre,  barils 12.10 

En  poudre,  50s 12.30 

En  poudre,  25s 12  50 

Cubes  et  des,  100  lbs 12.60 

Cubes,  boites  de  50  lbs 12.70 

Cubes,  boites  de  25  lbs 12.40 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 14.00 

En  morceaux  Paris,  barils   .    .   .  11.85 

En'morceaux  100  lbs 11.95 

En  morceaux  boites   50   lbs    .    .   12.05 

En  morceaux  boites    25   lbs    .    .   12.25 

En  morceaux  cartons   5  lbs    .    .  13.00 

En  morceaux  cartons   2   lbs    .    .  13.25 

Crystal  Diamond,  barils    .    .    .   12.60 

"  boites    100   lbs    .   12  70 

"  boites     50   lbs    .   12.80 

"  boites     25   lbs    .   13.00 

LES   CONSERVES   SE   VENDENT 
TRES  BIEN 

Conserves  —  Le  mouvement  des 
conserves  est  considere  de  saison  par 
le  commerce,  et  quant  aux  fruits  ils 
sont  probablement  en  plus  grande 
quantite  que  les  legumes.  Quelques 
meilleures  varietes  des  premiers  ar- 
rivent  de  I'Ontario  et  de  la  Californie. 
Les  tendances  des  prix  sont  fortes. 

Nous   cotons: 

CONSERVES    DE    LEGUMES— 

Asperges  (americaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 4.50  4.85 

Asperges  importees,  2%s..  4.85  5.25 
Asperges    (pointes)    cana- 

diennes 5.50  6.00 

Feves,  Golden  Wax    .    .    .   1.75  2.85 

Feves,  Refugee 1.70  1  75 

Ble-d'Inde    (2s)    .....  1.62J  1.65 

Betteraves,   2  lbs    ...    .   1.00  1.25 

Carottes  (tranchees),  2s.  .   1.45  1.75 

Ble-d'Inde  (en  epis)   gal.    .   7.00  7.50 

Epinards,   3s 2.85  2.90 

Epinards,  Can.   (2s) 1.80 

Epinards  Californie,  2s   .    .   3.15  3.50 

Tomates,  Is 1.45  1.50 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,   2*/2s 1.80  1  85 

Tomates,  3s 1.90  2.15 

Tomates,  gallons 6.50  7.00 

Citrouille,    2y2s.    (douz.)     .   1.50  1.55 

Citrouille,  gallon   (douz.)    4.00 

Pols,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June    ....     1.92}  2.05 

Pois.  tres  fins.  20  oz.   ......    .  3  00 

Pois.  2s.,  20  oz 1.57} 

Pommes    de     terre,     Can.     su- 

cr£es,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.S5 

Pois  importes — 
Fins,    caisse    de    100,    la 

caisse 27.50 

Extra  fins 30.00 

No  1 23  00 

No  2 22.00 


CONSERVES    DE    FRUITS 

Pommes,  2y2s.  doz.   .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz.   .    .    .     5.25  5.75 

Blueberries,  2s 2.40  2.45 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.     4.00  4.05 

gallon,  doz.   .....  16.00 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    epais,    la 

douz 4.50  4.75 

Cerises     blancbes,     sans 

noyau 4.50  4.75 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,    2s    (seaux)     2.75 

Peches.  20  onces,  doz 

Peches,  No  2 3.65  4.00 

Peches,  2%   (sirop  clair)    .  4.80  5.15 

Poires,  2s 4.25  4.50 

Poires,  2%s 5.25  5.40 

Poires,  2s    (sirop    clair)    1.90 

Annanas  (gratte  et  tranche)  2s.  3.60 

Boites   plates,   1   lb.,  douz.    .  1.90 

Boites  rondes,  2  lbs,  douz.   .  2.30 

Boites,  2%s    .• 4.00  4.50 

Pruneaux    Lombardie    .     .   2.00  2.20 
Prunes,   Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.40  2.45 

Reines-Claudes     (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises.  2s 4.70 

Framboises,  2%s 

Fraises,  2s 4.65 


POISSON 


Saumon: 


Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes  

Chums,     boites     de     %s., 

plates  

Sockeye,  48,  Is  douz.  .  . 
Sockeye,  96,  %s  douz.  . 
Boites    hautes    de    1    lb. 

caisses  de  4  dz.,  la  dz. 
Pinks,  1  lb.,  plates  .  .  . 
Pinks,  1  lb.,  hautes   .    .    . 

Pinks,  %  lb.,  douz 

Pale,  1  lb.,  douz 

Pinks,  %  lb.,  douz.  .  .  . 
Cohoes,  1  lb.,  hautes  .  . 
Cohoes,  1  lb.,  hautes  .  , 
Cohoes,  y2  lb.,  plates  .  . 
Red  Springs,  1  lb.,  hautes 

Red  Springs.  %  lb 

White  Springs  (Is)  .  .  . 
Saumon     Gaspe,     marque 

Niob6  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates  

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 

Pilchards.  1  lb.,  hautes  . 
Steak    de    baleine,   1   lb., 

plates  

Hareng,     imports,     sauce 

aux  tomates 

Hareng,  kippered  .... 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.)  .  . 
Hareners  (sauce  aux  to- 
mates) douz 

Hatldies  (lunch).  %  lb.  . 
Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)  douz.  .  . 
Sardines  canadiennes   (en 

ca'sse) 

Sardines  norv^giennes,  la 

caisse  de  100  (V4s)  .  . 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     quality),      la 

caisse  

Sardines  francaises  .  .  . 
Viande     de     crabe     Japo- 

naise.  douz 

Clams    (riviere),  1   lb.,  la 

douz 


4.00 


4.00 


4.25 
1.90 


2.85 


2.25 

6.25 

24.00 


6  25 
32.00 


2.00 

1.20 
4.75 
2.50 

4.30 

2.25 

2.60 

1.37} 

2.37J 

1.50 

350 

3.75 

1.90 

4.60 

4.00 

2.40 


2.25 

3.60 

4.50 
2.00 

1.90 

325 

2.90 

2.35 

1.85 
1.00 

2.35 

6.75 

25.00 

17  50 
34.00 

6.50 

1.90 


LES  AMANDES  PLUS  CHERES;   LES 
NOIX    TRES    ACTIVES 

Noix  —  Le  marche  des  amandes 
ecalees  est  plus  haut  aux  points  de 
I'importation  et  Ton  a  enregistre  une 
avance  de  2c.  Cette  hausse  aura  pro- 
bablement son  effet  ici  dans  un  avenir 
tres  rapproche.  Les  approvisionne- 
ments  ont  ete  en  grande  partie  distri- 
bues  aux  diverses  maisons  de  gros, 
et  le  commerce  de  detail  a  recu  les 
assortments  qu'il  lui  fa  I  la  it  pour  les 
fetes.  On  s'attend  a  ce  que  ces  semai- 
nes-ci  soient  tres  actives  dans  ce  com- 
merce. 

Nous  cotons: 

Amandes  Tarragone,  la  lb.  0.28  0.30 

Amandes  (ecalees)     0.62 

Amandes   (Jordan) 0.75 

Noix  du  Bresil,  (nouvelles)    0.26 

Noix  du  Br6sil   (med.)    .    .  0.15  0.17 

Chataignes     (canadiennes)   0.20 

Avelines  (Sicile),  la  lb.  .  .  0.28  0.30 

Avelines  Barcelone  ....   0.25  0.26 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 0.10  0.15 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb 0.40 

Peanuts   (roties)   — 

Jumbo 0.23  0.25 

Fancy 0.15  0.17 

Extras 0.12  0  14 

Salees  espagnoles,  la  lb.   .  0.29  0.30 

Ecalees   No   1,   Espagnoles  0.25  0  26 

Ecalees  No  1 0.16}  0  18 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts   (salves)  — 

Fancy  entieres.  la  lb 0.38 

Fancy  cassees,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lies 0.32  0.35 

Pecans,     Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans.  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0  60 

Noix  (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0.23  0.25 

Noix   (ecalees) 0  90 

Noix   (espagnoles)    ....   0.30  0  33 

LES    MEILLEURES    FEVES    DEMAN- 

DEES,   MAIS   LES  VENTES   PEU 

CONSIDERABLES 

Feves  —  Le  mouvement  des  feves 
etant  limite,  le  commerce  recherche 
et  achete  les  meilleures  varietes.  La 
recolte  de  cette  annee  offre  a  I'ache- 
teur  une  meilleure  qualite  de  feves 
que  jamais  auparavant.  On  s'attend 
a  ce  que  le  temps  froid  ait  pour  effet 
d'accroitre  les  ventes. 
Nous  cotons — 

Feves — 
Feves    canadiennes,    tribes    k 

la   main 5.25     5.40 

Japonaises 5.25 

Lima    japonaises,     la    lb., 

suivant   la    qualite    .     .     0.10     0  12 
Lima,   Californie 0.17 

Pois — 

Blancs   h   soupe,   le   bois 4.00 

Casses.    recolte    nouvelle 

(98  lbs) 7.25     8.00 

Pour  bouillir.  le  boisseau     8  00     8  50 


Japonais.  verts,  la  lb. 


0.10*  0.11 
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LES  PRUNEAUX  "15-20"  SE  VEN- 
DENT  CHERS 

Fruits  sees  —  On  dit  que,  bien  que 
les  arrivages  de  pruneaux  soient  im- 
mediatement  distribues  au  commerce 
de  gros  et  a  celui  du  detail,  il  y  a 
encore  des  approvisionnements  qui 
sont  attendus  avec  anxiete  et  vendus 
a  I'avance.  On  rapporte  qu'un  lot  de 
pruneaux  "15-20"  s'est  vendu  45c  la 
livre  et  qu'on  les  achete  en  les  voyant. 
Cela  veut  dire  que  ie  prix  du  detail 
doit  etre  autour  de  60  cents  la  livre. 
Les  raisins  ne  sont  pas  abondants  et 
certains  regrettent  de  n'en  avoir  pas 
achete  il  y  a  quelques  mois,  a  present 
que  les  prix  sont  rendus  au  double  de 
ce  qu'ils  etaient  I'ete  dernier.  La  de- 
mande  est  active  pour  les  peches,  abri- 
cots,  corinthe  et  pelures.  Les  mar- 
ches' sont  tres  fermes. 

Nous  cotons: 

Abricots,  fancy 0.36 

de  choix 0.34 

slabs 0.30 

Pommes    (evaporees)     .     .  0.23J  0.24 

Peches   (fancy) 0.28 

Poires,  de  choix 0.25     0.26 

Pelures  sech^es: 

De   choix 0.26 

Ex.  fancy 0.30 

Limon 0.45 

Citron '  0.68 

Raisin: 
En  vrac,  boites  de  25  lbs,, 

la   lb 0.18     0.23 

Muscatels,  2  couronnes 0.16 

1    couronne    .    .  0.17J  0.18 
3  couronnes    .   0.18    0.18i 
4  couronnes  .   0.19 I  0.20 
Sans   pepins  de   Calf.,   car- 
tons, 16  onces 0.22     0.23 

Corinthes,   (loose)    ....  0.22     0.25 
grecs,  15  onces   ....     0.25 

Epepine\  fancy 0.17 

15  onces    .    : 0.21     0.22 

Dattes,      Excelsior      (36-10 

onces)  paquet 0.15 J 

Farcies,  boites  de  12  lbs 3.25 

En  paquets  seulement   .    .  0.19    0.20 
Dromadaire    (36 

-10  onces) 0.19 

En  paquets  seulement,  Ex- 
celsior  .    .  " 0.20 

Figues    (par   couches)    boi- 
tes de  10  lbs,  2s,  la  lb 0.40 

2|s,  la  lb 0.45 

24s,  la  lb     0.48 

3|s,  la  lb 0.50 

Figues   blanches    (70  botes 

tes  4  onces) 5.40 

Figues     espagnoles      (pour 
cuire)   28  boites  de  1  lb 

chacune 0.14 

Figues  espagnoles  28  boites 

de  8  onces 3  50 

Figues  espagnoles    (12  boi- 
tes  de   10  onces) 2  20 

Pruneaux  (boites  de  25  lbs) : 

20-30s •  ....  0.33 

30-40 0.30 

40-50S 0.25 

50-60s 0.22 

60-79s 0.21 

70-80s   (boites  de  25  lbs)    .    .    .  0.20 

80-90 om 

90-lOOs 0 17i 

100,120s 017 


LE  MARCHE  DU   FOIN  SANS  CHAN- 

GEMENT  ENCORE;    L'AVOINE 

PLUS   CHERE;    L'ORGE 

Foin  et  nourritures  *—  La  livraison 
du  foin  n'a  pas  ete  considerable  bien 
que  plusieurs  cargaisons  de  barge 
soient  arrivees  au  port  de  Montreal. 
Les  cultivateurs,  qui  ont  beaucoup  de 
foin,  ne  veulent  Ie  vendre  aux  bas  prix 
actuels,  et  s'ils  Ie  gardent  indefiniment 
Ie  commerce  sera  oblige  de  payer  Ie 
prix  qu'ils  veulent  avoir.  En  atten- 
dant, il  n'y  a  pas  de  changement,  mais 
les  prix  devraient  etre  plus  bas. 

L'avoine  se  vend  plus  chere  actuelle- 
ment,  les  meilleures  varietes  surtout 
sont  fermes.  L'orge  est  ferme  aussi  et 
Ton  he  peut  Pacheter  en  grande  quan- 
tite. 

Foin,  paille,  grain    (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars) : 
Foin  : 

Bon,  No  I,  tonne  de  2,000  lbs  $24.00 

Bon,  No  2 23.00 

Bon,  No  3 21.00' 

Paille 11.00 

Avoine: 

No  2  C.W.   (34  lbs) 1.00 

No  3  C.W .......     0.98 

Extra  Feed 0.98 

No  1  Feed 0.95- 

No  2  Feed 0.93 

Orge: 

No  3  C.W 

No  3 

No  4  C.W 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'elevateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

LE    COMMERCE    DES    FETES   CREE 

DE  L'ACTIVITE  SUR  LES 

EPICES 

Epices  —  Le  mouvement  des  epices 
au  commerce  est  lourd  actuellement, 
et  les  divers  item  de  la  liste  sont  fer- 
mes pour  la  plupart.  Aucun  change- 
ment de  prix  n'est  rapporte  pour  la 
semaine. 

Allspice 0.20  0.22 

Cassia 0.33  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.85 

Creme  de  tartre   (franchi- 
se, pure) 0.75  0.80 

Chicoree    canadienne    0.20 

Americaine  (high  test)  .    .   0.80  0.85 

Gingembre 0.40 

oinKt-iubre   (Cochin  ou  Ja- 

ma'ique) 0.31 

Macis 1.00 

Epices  melangees    ....  0.30  0.32 

'   uscarie.   entities    ....   0.60  0.70 

IWuscade,  moulue 0.65 

r»ofvrp    noir 0.38  0.40 

Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  037 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric 0.28  0.30 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux    ou    en    poudre)   1.00  1.10 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.00 


Carvi  (carraway)  holl.  no- 
minal    0.30    0.35 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine     de     moutarde,    en 

vrac 0.35    0.40 

Graine    de   celeri,   en  vrac 

(nominal) 0.75     0.80 

Noix    de    coco     filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21     0.28 

Clous    ronds,    entiers    .     .   0.21     0.22 

LES   VENTES    DE    SIROPS    DE   BLE- 

D'lNDE  SONT  CONSIDERABLES; 

LES   MELASSES    FERMES 

Sirops  et  melasses  —  La  demande 
pour  les  sirops  de  ble-d'lnde  est,  dit-on, 
lourde,  et  les  approvisionnements  di- 
minuent  considerablement.  II  y  a  suf- 
fisamment  de  stock  pour  repondre  aux 
besoins  actuels,  mais  de  I'arrivee  de 
grandes  quantite  de  charbon  depend 
s'il  y  aura  suffisamment  de  sirop 
pour  les  besoins  de  la  saison  d'hiver, 
epoque  ou  les  sirops  se  vendent  en 
grande  quantite.  Bien  que  le  marche 
de  la  melasse  n'ait  pas  enregistre  de 
changement  de  prix,  son  ton  reste 
ferme.  Le  commerce  du  gros  s'attend 
a  ce  que  le  marche  soit  tres  haut  d'ici 
quelque  temps. 

Nous  cotons: 

Sirop  de  bl6-d'Inde: — 

Barils,   environ  700   livres    .    .  0.08£ 

%  baril   . 0.08$ 

Kegs 0.08J 

Boites  de  2  livres,  caisse  2  doz., 

la  caisse 5.45 

Boites  de  5  livres,  caisse  1  doz., 

la  caisse 6.05 

Boites   de   10   livres,  caisse   % 

doz.  la  caisse 5.75 

Boites   de   20   livres,   caisse   % 

doz.  la  caisse 5.70 

2  galls,  seau  25  liv.,  chaque  .   .  2.60 

3  galls.,  seau  38%  liv.,  chaque  3.85 
5  galls.,  seau  65  liv.,  chaque  .  .  6.25 

Sirop  de  bl6-d'Inde  blanc: 
Boites  de  2  livres,  2  douz.  a  la 

caisse 5.95 

Boites  de  5  livres,  1  douz.  a  la 

caisse,  la  caisse 6.55 

Boites  de  10  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.25 

Boites  de  20  livres,  %  douz.  a 

la  caisse,  la  caisse 6.20 

Sirop  de  canne  (crystal  Diamond): 
Boites   2   livres,   2   douz.,   a   la 

caisse  .  . 7.50 

%   barils,  les   100   livres    .    .    .  10.50 

Barils,  les  100  livres 10.25 

Glucose,  cans  5  livres  (caisse).    4.80 

Molasses   des   Barbades: — 
Prix  pour  l'lle  de  Montreal 

Puncheons 1.20 

Barils l.£3 

Demi-barils 1.25 

LE  RIZ  SE  VEND  BIEN  ET  LES 

TENDANCES  PORTENT  VERS 

LA  HAUSSE 

Riz  —  Le  mouvement  du  riz  n'est 
pas  considerable,  mais  le  marche  est 
stable.  Le  prix,  bien  qu'ils  n'aient  pas 
depasse  les  niveaux  de  ces  dernieres 
semaines,  sont  decidement  fermes. 
Tout  indique  un  marche  ferme,  et  la 
baisse   n'est   pas     probable,  du  moins. 
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our  le  moent.     Les  tendances  portent 
lutot  vers  une  hausse  des  prix. 

i   Nous  cotons: 

laroline 17.50     18.00 

[londuras 1800 

iiam   No  2 12.50 

iiam  (fancy) 16.00 

Rangoon  "B" 11.75     13.00 

Rangoon  "CC" 11.75     12.90 

imparling 15.75 

hiandarin 13.75 

»atna 0.14     0.15* 

liz  brise,  fin 7.00 

kiz  bris6,  gros 8.50     9.00 

|5agou,   brun 0.15     0.16 

irapioca,  la  lb.    (seed)    .    .   0.12J.  0.16 

rapioca  (flake) 0.11     0.13 

rapioca  (pearl) 0.124  0.14 

!dU     CAFE     ARRIVE     VIA     L'ANGLE- 

TERRE;    LE  CACAO  EST  ACTIF; 

LE   MARCHE   EST  STABLE 

Cafe,  cacao  —  Le  marche  du  cafe  a 
ete  actif  et  il  s'est  affermi  par  suite 
de  la  demande  ordinaire.  Le  ton  est 
stable.  L'un  des  importateurs  nous 
apprend  que  du  cafe  nous  arrive  via 
I'Angleterre,  et  c'est  la  un  indice  que 
des  stocks  commencent  a  arriver  des 
centres  de  production  de  l'Europe.  Le 
marche  du  cacao  est  plus  stable  et  les 
conditions  plus  normales.  La  demande 
est    active    et    les    importateurs    ainsi 


que   les   marchands   de   gros  sont  tres 
occupes. 

CafSs: 

Bogotas,  la  lb 0.45  0.47 

Maracaibo,   la  lb 0.43!  0.45 

Mocha  (types) 0.44  0.47 

Jamaica 0.42  0.45 

Mexicain,  la  lb 0.44  0.46 

Rio,  la  lb 0.37  0.37i. 

Santos,    Bourbon,    la    lb.    .  0.44  0.47 

Santos,  la  lb 0.43  0.45 

Cacao : 

En  boites  de  1  lb,  la  douz 5.25 

i    lb.   la  douz 2.75 

II).    la    douz 1.45    . 

En  petites  bottes,  la  douz   ....  1.10 

D'EXCELLENTS  THES  NOUS  ARRI- 

VENT;  LES  VENTES  SONT 

ACTIVES 

Thes  —  Les  arrivages  de  thes  du 
Japon  sont,  dit-on,  de  meilleure  qua- 
lite  que  I'on  s'attendait  d'avoir.  Les 
producteurs  envoient  les  commandes 
qui  avaient  ete  placees  il  y  a  deja 
quelque  temps,  et  tout  indique  que  les 
prix  vont  se  maintenir,  autrement  dit: 
il  n'y  a  pas  de  faiblesse  sur  le  mar- 
che. Certains,  toutefois,  s'attendent  a 
une  hausse  prochaine.  La  situation 
du  change  est  encore  un  gros  facteur 
dans  les  changements  des  prix,  et 
('augmentation  continuelle  de  la  con- 
sommation  en  est  un  autre  tout  aussi 
important. 


Nous  cotons: 


Th£s  Japon — 

Choix 0.65     0.75 

Early   Picking 0.65     0.70 

Javas — 

Pekeos 0  42     0.45 

Orange   Pekeos 0.46     0.45 

Orange    Pekeos    bris6    .     .   0.43     0.46 

Les  qualites  inferieures  de  thes  bri- 
sks peuvent  etre  obtenues  des  mar- 
chands de  gros  sur  demande  a  des 
prix  raisonnables. 

LES  FARINES  DE  BLE  STABLES; 

LES  MINOTERIES  TRES  OCCU- 

PEES 

Farines  de  ble  —  Les  minoteries 
travaillent  encore  sur  le  commandes 
de  I'exportation  qui  ne  sont  pas  encore 
remplies  et  Ton  s'attend  a  ce  qu'elles 
soient  finies  pour  le  15  decembre.  La 
levee  des  restrictions  sur  l'importa- 
tion  aux  Etats-Unis  peut  avoir  son  ef- 
fet  ici  plus  tard,  mais  Ton  ne  sait  si 
el  le  aura  pour  effet  de  produire  I'envoi 
de   stocks   sur  ce    marche. 

Nous   cotons: 

Chars  straight  ou  mixtes, 
50,000  lbs,  sur  la  voie,  le  ba- 
ril.  en  (  2)sacs  de  juste,  9S 
lbs 11.00 

La  lb.  en  (2)  sacs  de  coton,  98 
lbs 11.15 

Petits  lots,  le  baril  (2)  sacs  de 
jute.  98  lbs 11.30 

Farine     de      bl6     d'hiver 

(baril) 10.75 


Un  Aliment  d'une  Veritable  Qualite 


appuye  par  une  publicite 
continuelle  dans  tout  le 
pays. 


Grape-Nuts 

est  une  speciality  qui  se  vend  rapide- 
ment  comme  article  de  demande  prin- 
cipal. 

II  laisse  un  bon  profit  aux  epiciers. 

Le  chiffre  de  ses  ventes  augmente  con- 
tinuellement. 

Canadian  P'ostum   Cereal   Co.,   Ltd, 
Windsor,    Ont. 


A  Compound  nude  0/  Wheat 
*»H«J.  s»lt  ud  Yeut 


I 
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mettre   la   main  instanta 
nement  sur  "tel  papier"  ? 


Pouvez-vous  toujours  mettre  la  main  Instantanfiment 
ou  ce  papier  "necessaire  a  la  minute  merae"? 
Ou  devez-vo'ia  tout  bouleverser  sur  votre  bureau  — 
—  probablement  sans  resultat  —  dans  vos  nlieres? 
Vous  savez  vous-mgme  combien  on  peut  perdre  de 
temps  prScieux  en  suivant  l'une  ou  l'autre  de  ces 
deux  dernieres  methodes  depourvues  d'organisa- 
tion. 

Un  Classeur  a  Demi  Section  "Office  Specialty 
vous  evite  toute  perte  de  temps  par  retards.  Pres 
de  votre  bureau  vous  gardez  cet  assistant  "tou- 
jours-au-travail".  Vous  y  placez  les  papiers  —  les 
comptes,  les  documents  strictement  personnels 
dont  vous  pouvez  avoir  besoin  a  la  minute  dans 
votre  travail  depuis  le  matin  jusqu'au  soir. 


sur  cet  Important  document  d'affaires  —  cette  lettre 

ou  attendre  impatiemment  qu'un  assistant  recherche 

i 

Si  vous  avez  a  faire  face  au  probleme  de  trouver 
de  suite  tel  ou  tel  papier  a  1' instant  ou  vous  en 
avez  besoin,  §crivez-nous  aujourd'hui  a  notre  bu- 
reau pour  recevoir  uhe  brochurette  descriptive 
vous  disant  combien  vous  pouvez  rfisoudre  aise- 
ment  ce  probleme. 

OFFICE   SPECIALTY   MFG.   CO.,   LIMITED 

Les    plus    grands    fabrlcants    de    classe-paplers    de 

1'Emplre    Britannique. 

Bureau:   81   Rue  St-Pierre,   Montreal. 


jirgon 


ne 


» » 


UJM 

FAUX-eOL 

ARROW 

GTUN  AJUSTE|V1EjMT  f  ARFAIT 

CLUETT,   PEABODY   &   CO.   OF   CANADA.    LIMITED 


Si  vous  eprouvez 
quelque  embarras 
dans    vos    achats 

CONSULTEZ 

les    Annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux 
annonceurs 
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DE  PLUS  GROS  PROFITS  POUR  1920 


Tenez  bas  votre  placement  de  marchanciises,  evitez  les  pertes 
resultant  de  la  deterioration  et  ecoulez  plus  souvent  votre  stock. 

Concentrez  votre  travail  sur  les  produits  de  Qualite  Armour  — 
des  produits  alimentaires  se  vendant  rapidement  et  d'une  qua- 
lite  uniforme.  Vous  pouvez  compter  en  toute  confiance  sur  des 
commandes  repetees.  L'Etiquette  Ovale  d'Armour  simplifie 
I'achat  —  des  deux  cotes  du  comptoir. 

Une  lettre  a  I'une  de  nos  maisons-succursales  la  plus  proche  de 
chez  vous  on  a  nos  bureaux-chefs  vous  rapportera  des  rensei- 
gnements  detailles  sur  la  ligne  Armour. 

ARMOUR  &z  COMPANY 


O; 


Bureaux-chefs    et    usine: 
Hamilton,  Ontario. 


Maisons-succursales: 
Toronto,  Montreal, 

Sydney,  N.-E.  St.  John,  N.-B. 


Volaillc  Vivante, 

Oeufs  Frala 

Pondus  et 

Plume 

Demandes 

par 

P.   POULIN 

&   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 

Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 

Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon  Press6 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE   &   LAPOI  NTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


INVENTIONS 

§  ,  Protegees  en  tous  pays  i.   § 

Si  vous  avez  une  invention  a  developper 
et  a  prot^ger,  une  marque  de  commerce 
a  faire  enregistrer.  veuillez  communi- 
quer  avec  nous. 

Nou9  nous  chargerons  de  faire  pour 
vous  les  recherches  necesraires.  Nous 
vous  aiderons  de  nos  conseils  et  nous 
vous  donnerdhs  tous  les  renseigne- 
ments  que  vous  desirez.  _^_^_^_ 


IPIGEON&LYMBURNEB 

AUTREFOIS  6: 

PIGEON,  PIGEON    &    DAVIS 
[Edifice  "Power"  MONTREALJ 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURIER 
D'EAUX      GAZEUSES 
Specialites: 


Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry   Cream 
Champagne  Kola 


Cidre   Champagne 
Cidre  de  Pomme 
Eau   Mineraie 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  telephone 


LASALLE  266 


HOTEL   VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE,  Propri6taire 

COTE    DU    PALAIS 

Plan 

Americain.    $3.00,   $3.50    et 

$4.00  par  jour. 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  St  GUILLET 


NOTAIRES 


Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 


Bureau 


36  rue  Alexandre 


. 


THOIS-RIVIERES 


Les 

Farlnes    Preparers 

et 

I'Avoine    roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en  demande,  et  vous  de- 
vrlez  .les  placer  blen  en  vue  dans 
votre    magasln. 

BRODIE  &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 
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..."NOUS  VOUS  TRAITONS  EQUITABLEMENT " 


HUB 


FACTEURS  QUI  EDIFJENT  N'IMPORTE  QUEL  COMMERCE  ET 
COMMENT  LA  CHAMBERLAIN  MEDICINE  COMPANY  A  AG  I 
EQUITABLEMENT    AVEC    VOUS  DEPUIS  BIEN  DES   ANNEES. 

1° — Aujourd'hui,  nos  prix  sont  encore  meme  plus  prontables 
pour  yous  —  Par  exemple:  Vous  vendez  a  65c  aujourd'hui 
ce  qui,  avec  votre  escompte,  vous  revient  a  moins  de  40c. 
La  dimension  que  vous  vendez  35c  vous  coute  moins  de  21c. 

2° — En  mettant  en  evidence  le  Remede  contre  la  Toux,  le  Lini- 
ment et  les  Tablettes  Chamberlain,  vous  offrez  a  vos  clients 
des  remedes  d'une  valeur  eprouvee  et  qu'ils  connaissent  tres 
bien  depuis  plusieurs  annees  par  les  eloges  qu'en  font  leurs 
amis  et  notre  publicite  persistante  dans  tout  le  Canada  par 
les  quotidiens,  les  magazines  et  les  journaux  d'agriculture. 
Cette  publicite  vous  aide  —  et  nous  aussi. 

3° — Les  produits  Chamberlain  ne  renferment  pas  de  Narcotiques. 


PRIX  DE  LA  CHAMBERLAIN  MEDICINE  CO. 

Remede  Chamberlain  contre  la  tcux,  $4.80  la  douzaine. 
Se  vend  $7.80. 

Deux  dimensions:  35c  et  65c,  $2.50  la  douzaine. 
Se  vendent  $4.20. 

Liniment  Chamberlain,  deux  dimensions,  meie  prix 
que  les  precedents. 

Tablettes  Chamberlain,  dans  de  petites  bouteilles  com- 
modes, $2.00  la  douzaine.  Se  detaillent  $3.00. 


Donnez  votre  commande  a  votre  marchand  de  gros,  ou 
directement  s'il  ne  peut  vous  en  fournir. 

CHAMBERLAIN  MEDICINE  CO.,  TORONTO 
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LE8  PRIX  CONTENT 


L'homme  qui  attend  que  les  prix  baissent  n'aura  pas  d'ici  quelque  temps  sa  recompense  pour  avoir  attendii. 
Des  sages  plus  eleves  et  des  heures  de  travail  plus  courtes  ont  absolument  pour  effet  de  faire  monter  continuelle- 
ment  les  prix   et  il  n'est  que  rationnel  de  conclure  que  des  heures  de  travail  plus  courtes  et  des  gages  plus  eleves 
augmentent  le  cofit  de  la  production,  et  c'est  le  consommateur  qui  aura  a  payer  cette  augmentation  du  coat  de  la 
fabrication. 

ACTUELLEMENT  nous  offrons  encore  de  fabriquer  et  d'empaqueter  pour  n'importe  quel  Spicier  du  Canada  une 
Poudre  a  pate  de  haute  qualite  en  boites  de  fer-blanc  de  1  lb.  avec  une  magnifique  etiquette  lithograpluee  Portant  la 
marque  speciale  du  marchand,  son  nom  et  son  adresse,  et  n'importe  quelle  matiere  publicitaire  qu  il  peut  desirer, 
au  prix  special  de  $25.00  la  grosse,  F.  A.  B.,  Toronto. 

Nous  garantissons  vous  donner  une  qualite  qui  vous  satis fiera  sous  tons  rapports  et  la  menagere,  de  son  cote,  sera 
parfaitement  contente  du  produit  que  nous   empaquetons  pour  vous.  % 

A  ce  prix  special  plusieurs  marchands  placent  des  commandes  de  lots  de  .3  et  de  5  grosses,  car  lis  savent  tres  bien 
mill  leur  faudra  payer  environ  $30.00  la  grosse  d'ici  quelques  semaines. 

Auiourd'hui  a  $25  00  la  grosse,  nous  accepterons  des  commandes  pour  n'importe  quelle  quantite  a  partir  d  une  gros- 
se. Nous  sommes  actuellement  a  executer  de  gros  contra ts  et  il  nous  faudra  dix  jours  pour  remplir  toutes  les  com- 
mandes. 

Nous  avons  30  dessins  d'etiquettes  a  offrir  a.  votre  choix.  Si  vous  aimez  a  faire  l'essai  d'un  echantillon  de  notre  pro- 
duit nous  vous  l'enverrons  immediatement  avec  des  Etiquettes  qui,  croyons-nous,  seront  de  votre  gout.  Veuillez  at- 
tach'er  cette  annonce  a  votre  lettre  de  demande  de  renseignements  ou  a  votre  commande  et  l'adresser  k 


THE  HARRY  HORNE  CO.,  LIMITED 

(PROPRIETAIRES     DES     FABRIQUES     INTEGRITY). 


1297-1299  Queen  St.  West 


TORONTO 


VENDEZ  LE 

TUE-MOUCHES 

de    J.    B.    CHOUINARD 

qui  detruit:  poux,  mites,  punaises,  coquerelles,  mouches, 
etc.  Ne  renferme  pas  de  poison.  Se  vend  25c  la  boite 
ou  un  soufflet  remplit  de  poudre  pour  30c.  Les  condi- 
tions et  prix  que  nous  offrons  aux  marchands  leur  lais- 
sent  un  superbe  profit.  Echantillons  gratis  sur  demande. 
Adresser  toute  correspondance  a 

J.  B.  CHOUINARD,  Montmagny,   Que. 


DOMINION  SALT  CO  LIMITED 
SARNIA    ONT 

"si  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournlr,  nous  vous 
prions  de  nous  6crlre,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
Hates  de  prix  et  Informations  detalllees. 

DOMINION   SALT  CO.,  Limited  SARNIA,  Canada 

Manufacturers  et  Expedlteurs 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 
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ETES-VOOS  PRET  POUR  LE  COMMERCE  DES  FETES  ? 


Avez-vous  en 
stock  des 

CONFITURES 

AUX 

Fraises, 

Prunes, 

Framboises, 

Peches, 

Groseilles 


de  la  GELEE 

DE  GADELLES 

ROUGES 

du  CATSUP, 

des  SIROPS 

de  Table, 

Sirops  d'Erabk', 


qui  seront  non  seulement  un  veritable  regal  pour  votre  clientele,  mais  en- 
core qui  vous  assureront  des  VENTES  REPETEES? 

Nos  acheteurs  reguliers  connaissent  la  qua  lite  except  ionnelle  de  nos  pro- 
duits. 

La  seule  chose  que  nous  demandons  aux  marchands  qui  ne  connaissent 
pas  notre  ligne,  c'est  de  nous  conf ier .  une  commande  d'essai.  NOS  PRO- 
DUITS  FERONT  LE  RESTE. 

Donnez  votre  commande  immediate  ment  pour  la  recevoir  a  temps  pour 
le  commerce  des  fetes. 

Notre  service  de  livraison  est  RAPIDE  ET  SATISFAISANT. 

Old  City  Manufacturing  Co.  Reg'd 

QUEBEC,  Que. 
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ON  DEMANDE 


SACS 


de  n'importe  quelle  dimension — en 
n'importe  quelle  quantite 

EN  JUTE— POUR  LE  SUCRE 

Aussi  les  principales  lignes  de  sacs 
en  coton. 

E.  PULLAN 

TORONTO. 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX  SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL   OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  )a  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Nous  vous  offrons  les  prix 

les  plus  avanfageux  du 

marche. 

Tout  en  vous  donnant  la  meilleure  va- 
leur  qu'il  soit  possible  d'avoir  en  fait  de 
balais. 

Notre  outillage  moderne  assure  la  qua- 
lite  parfaite  de  nos  produits  et  le  meil- 
leur  mais  a  balais  au  monde  employe 
dans  leur  fabrication  leur  assure  une 
longue  duree  et  un  service  exception- 
nel. 

C'est  le  bon  temps  de  placer  votre  commande  avant  la  hausse  prochaine  des  prix.  Le  marchand 
qui  est  en  affaires  pour  faire  des  profits  n'hesltera  pas  a  profiter  IMMEDIATEMENT  de  1'offre 
que  nous  faisons  actuellement. 

Nous  apportons  une  attention  toute  particuliere  aux  commandes  par  la  poste. 

Notre  service  de  livraison  est  rapide  et  satisf ai  sant. 

La  Fabrique  de  Balais  de  Granby 

Granby,  Que. 
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Marque   de   fabrique 


enregistree 


LE  PROFIT  SUPPLEMENTAIRE  DU  DETAILLANT 

Si  vous  achetez  le  tabac  Macdonald  dans  la  boite  de  10 
lbs.  cachetee,  vous  y  gagnez  a  la  longue,  vu  que  vous 
faites  un  profit  additionnel  de  60c  a  80c  sur  chaque 
boite. 


TABAC  EN  PALETTES  DE  MACDONALD 


A    fumer 


BRIER, 

INDEX, 

BRITISH   CONSOLS. 


Nouvelle-Ecosse   -Pyke    Bros      Halifax. 
Nouveau   Brunswlcl        chofield   &    Beer,   St.   John, 
Kingston— D.   Stewarl    Robertson   &    Sons. 
Ottawa     D.    Stewart    Robertson    &    Sons. 
Toronto — D.  Stewart   Robertson  &  Sons. 


A  chiquer 

PRINCE   OF   WALES, 

CROWN, 

BLACK   ROD,    (Torquettes), 

NAPOLEON. 


Agents  des  ventes: 


Hamilton — Alfred  Powis  &  Son. 

London — D.   C.   Hannah. 

Manitoba    et    Nord-Ouest — The    W.    L.    Mackenzie   &    Co.,    I,td. 

Winnipeg. 
Colombio-Anglaise — George   A.    Stone,    Vancouver, 
c — H.  C.  Fortier.  Montreal. 


W.   C.   MACDONALD   REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 


iWMai— .whumiwju..';! 
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Les  Aliments  Marins 

De  la  Marque  BRUNSWICK 

Sont  des  Producteurs  d' Argent. 


Chaque  boite  de  produits  de  la  Marque  Brunswick  que  vous  ven- 
dez  veut  dire  de  bons  profits  et  des  clients  satisfaits.  Chaque 
boite  est  empaquetee  avec  le  plus  grand  soin  et  rien  que  le  meil- 
leur  poisson  n'est  vendu  au  public. 

Lorsque  vos  clients  demandent  du  poisson 
en  conserve,  recommandez  la  MARQUE 
BRUNSWICK. 


\\   Sardines  a   I'huile. 
Vn  Sardines  a  la  moutarde. 
Finnan  Haddies  (boites  ovales  et  rondes). 


Hareng   saur. 

Hareng  a  la  sauce  aux  tomates. 

Clams. 


CONNORS  Bros.,  Ltd. 


Black's  Harbor,  N.  B. 


Mets  Prepares 
de   CLARK 

Eoeuf  Sale,  Ragout  anglais,  Ragout  de  queue  de  boeuf,  Saucisse  Cambridge, 

Hachis  de  boeuf  sale,  Langue  a  lunch,  Rosbif,  Pattes  de  cochons  desossees, 

Ragout  de  rognons,  Saucisse  de  Geneve,  Boeuf  a  la  mode, 

Langue  de  boeuf. 

QUALITE  GARANTIE 

Feves  au  lard  de  Clark.  Soupes  concentrees  de  Clark.  Beurre  de  peanut  de 
Clark.  Viandes  en  pots  de  Clark,  Diner  bouilli  canadien  de  Clark,  Etc.,  Etc. 
Tous  de  vente  facile.  ACHETEZ-LES  MAINTENANT. 


W.  Clark,  Limited 


MONTREAL 
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Les     Feves    cuites    au 

Four 

MARQUE    SIMCOE 

(a  la  sauce  aux  tomates) 


II  y  a  dans  le  moment  une  bonne  demande 
pour  les  feves  cuites  au  four  de  la  Marque 
Simcoe.  Cest  un  mets  riche,  nourrissant  et 
delicieux,  chaud  ou  f roid  —  pret  a  servir. 

La  qualite  des  feves  cuites  au  four  de  la 
Marque  Simcoe  permet  au  marchand  d'in- 
citer  un  nombre  de  plus  en  plus  considera- 
ble de  clients  a  en  acheter  une  caisse  a  la 
fois. 


La  vente  de  la  Mar- 
que Simcoe  est  tres 
profitable.  Ne  laissez 
pas  diminuer  votre 
stock. 


Dominion   Canners   Limited 


HAMILTON 


CANADA 
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Ces  cirages  augmenteront  vos 
profits 

Poussez  la  vente  de  cette  ligne  de  producteurs  de  pro- 
fits —  tenez  en  stock  la  ligne  complete  —  mettez-la  en 
evidence  dans  votre  magasin.  Chaque  vente  vaut  des 
commandes  repetees. 

Neftoyeurs  pour  la  maison 

Le  Poli  a  metal  Ideal,  le  Poli  a  Metal  Klondike,  les  ci- 
rages i  chaussures  Gold  Leaf  et  Staon,  le  nettoyeur 
Bonnie  Bright  pour  la  cuisine  et  le  Poli  a  meubles 
Renuall. 

Pour  l'automobile 

Preparation  Kleanall  pour  carrosserie  d'auto,  prepara- 
tion  Renuall  pour  capote  d'auto  et  Cire  a  auto. 

Envoyez  votre  commande 
immidiatement ! 

Adressez-vous  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez-nous 
pour  avoir  nos  prix  et   nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES  LIMITED 

Successeurs    de    DOMESTIC    SPECIALTY    CO.,    LTD. 

HAMILTON,   Canada. 


BISCUITS 


NOUS    sommes    en    position    de    fournir   au    commerce    un 
superbe   choix   de   biscuits   appropries   pour   toutes  les 
occasions. 
Nous   fabriquons   des   BISCUITS   depuis   nombre   d'annges  et 
nous   nous   sommes   fait   une   reputation   pour   la   fabrication 
de    PRODUITS    DE   QUALITE. 

Nous  n'essayons  pas  de  chercher  si  nous  pouvons  fabriquer 
nos  produits  a  meilleur  marche.  Nous  n'achetons  que  des 
ingredients  de  premiere  qualite  et  nous  apportions  le  plus 
grand  soin  a  notre  fabrication,  de  sorte  que  nous  som- 
mes justifiables   de   dire   que  nos   produits 

DONNENT     UNE     SATISFACTION     PLUS    QU'ORDINAIRE 

Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  nos  biscuits: 

ARROWROOT,       CADET,   .    DAINTY       ENGLISH 
TEA,     GRAHAM      WAFERS,     GRAHAM      SAND- 
WICH,   CREAM     SANDWICH     ASSORTIS,     RICE 
CAKE,      SULTANA. 


Aussi  un  ioli  choix  de 
PATE         DE         GUIMAUVE,        SANDWICH 
LIGNES    DE    CONFITURES. 


ET 


Nous    sollicitons    une    commande    d'essai,     et    nous    sommes 

certains    que    vous    serez    satisfait    de    nos    produits. 

Nous    fabriquons    le    fameux    Chocolat    "BORDO"    ainsi    que 

plusieurs  autres  lignes  de  BONBONS. 
Confiez-nous    vos    commandes    et    demandez    des    renseigne- 
ments   sur   nos   lignes.      Nous  y  apporterons   la   plus   grande 
attention  possible. 

The  Montreal  Biscuit  Go. 

FABRICANTS    DE    BISCUITS    ET    DE    CONFISERIES. 

MONTREAL 


Une  Bonne  Combinaison  pour 

la  Vente  des 

"SILENT  FIVE"  D'EDDY 

et  les  Articles  en  Fibre  Durcie 

d'Eddy. 

Les  "Silent  Five"— les  allumettes  silencieuses  qui  ne 
renferment  pas  de  poison  et  qui  ne  pr<5sentent  aucun 
danger  apres  avoir  servi.  Ces  allumettes  sont  bien 
annonc<5es  et  se  vendent  facilement. 

ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE  D'EDDY 

Durables,  legers,  faciles  a  nettoyer  et  a  tenir  propres. 
De  beaucoup  supeneurs  aux  ustensiles  en  bois  ou  en 
tole  galvanised.  Btaler  les  articles  en  fibre  durcie  veut 
dire  les  vendre  facilement. 

La  publicity  d'Eddy  chez  le  consommateur  cr<§e  de  plus 
grandes  affaires  pour  les  marchands  de  partout. 

En  avez-vous  votre  part  ? 

The  E.  B.  EDDY  CO.,  Limited 

HULL,  Canada. 


^33? 


IGOUDRONC 

i  Syrup  of  Tar  k. 

|epD|ttfftl: 


Mg33£g 


"-I 


Faites  un  Stalage  de 
ce  remede  dans 
votre  magasin.  II 
provoque  invariable- 
ment  une  demande 
de  renseignements 
qui  fait  faire  des 
ventes. 


Le  temps  froid  veut  dire 
une  plus  grande  demande 

pour  un  remede  de  con- 
fiance  contre  rhumes, 
grippe,  pneumonie,  etc. 
Vous  ne  pouvez  recom- 
mander  un  remede  ayant 
un  meilleur  renom  pour 
ses  proprieties  curatives 
que  le 

Sirop  de  Goudron  et  a 

L'Huile  de  Foie  de  Morue 

de  Mathieu 


D'autres  £piciers  constatent  que 
cet  excellent  produit  se  vend 
tres  facilement  et  par  suite  fait 
faire  un  joli  chiffre  suppiemen- 
taire  de  ventes.  Donnez  une 
commande  d'essai  aujourd'hui 
meme. 


La  Cie  J.  L.  Mathieu 

Sherbrooke,    Que. 
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Essences  Culinaires  de  Jonas 


LES  ESSENCES  QUI  SE  VENDENT  PARTOUT  ET  TOUJOURS 


Ext.  1   25 

X  1   60 

XX  2  00 

XXX  2  50 

.  XXXX  3  00 

XXXXX  3  50 

XXXXXX  4  00 


Essences  de  Jonas,  en  bouteilles,  Jarres,  Barillets  et  Barils  pour  Confiseurs,  Fabricants  de  Creme 
a  la  Glace,  Etc.,  Etc.  Prix  $8  a  $24  le  gallon,  suivant  qualite.  Qualites  Speciales  et  Prix 
Speciaux  par  Contrat.  —————— — 

HENRI  JONAS  &  CIE 


173  a  177  Rue  Saint-Paul  Quest 


FABRICANTS 
MAISON    FONDEE    EN 


1870 


MONTREAL 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve ^00,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que  nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres   propice   aux   voyageurs  canadiens  qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


LA   BANQUE   D'EPARGNE   DE   LA  CITE   ET 
DU   DISTRICT  DE   MONTREAL 

Avis  est  par  le  present  donne  qu'un  dividende  de  deux 
dollars  cinquante  cents  par  action,  sur  le  capital  ap- 
pele  et  verse  de  cette  institution  a  ete  declare  et  sera 
payable  a  son  bureau  principal,  a  Montreal,  le  et  apres 
vendredi  le  deux  Janvier  prochain,  aux  actionnaires  en- 
registres  lundi,  le  quinze  decembre  prochain,  a  trois 
heures,  p.m. 

Par  ordre  du  conseil  de  direction. 

A.    P.    LESPERANCE, 

Gerant  General. 

Montreal,  le  25  novembre  1919. 


LA  BANQUE  MOLSONS 


[Incorporee  en  1855] 


Capital  et  Fonds  de  Reserve  $9,000,000 


Peu  d'entreprises  de  nos  jours  peu- 
vent  reussir  sans  1'appui  des  banques. 
Si  vous  vous  proposez  quelque  nouvel- 
le  entreprise,  le  Gerant  local  de  la  Ban- 
que  Molsons  sera  pret  a  vous  conseiller 
quant  at  vos  affaires  de  banque  et  de 
credit. 

Edward  C.  Pratt, 

Gerant  General. 


BANQUE  PROVINCIAL^ 

DU  CANADA 


DIVIDENDE  TRIMESTRIEL  No  64 
AVIS  est  par  les  presentes  donne  qu'un  divi- 
dende de  DEUX  POUR  CENT  (2%),  etant  au 
taux  de  HUIT  POUR  CENT  (8%)  I'an  sur  les 
actions  anciennes  et  nouvelles  entierement  li- 
beries de  cette  Institution,  a  ete  declare  pour 
le  trimestre  finissant  le  31  decembre  1919;  de 
plus,  un  dividende-interet  au  taux  de  HUIT 
POUR  CENT  (8%)  I'an  sur  les  versements 
faits  en  acompte  sur  les  souscriptions  a  la  nou- 
velle  emission  de  capital  a  ete  egalement  de- 
clare pour  le  temps  couru  au  31  decembre 
1919.  Le  tout  sera  payable  au  bureau  central 
de  la  Banque,  a  Montreal,  et  a  ses  succursales, 
le  ou  apres  le  deuxieme  jour  de  Janvier  1920, 
aux  Actionnaires  enregistres  dans  les  livres  le 
16  decembre  prochain. 

Par  ordre  du  Conseil  d'Administration. 
Le  vice-president  et  directeur  general, 
TANCREDE  BIENVENU 
Montreal,  le  28  novembre  1919. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874^— 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  fonds  de  reserve 7,800.000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 67,000,000 

DIRECTEURS: 

Messieurs  J.-A.  Vaillancourt,  president; 

l'hon.   F.-L.   Beique,  vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  l'hon.  J.-M.  Wilson, 

A.-A.  Larocque,  et  A.-W.  Bonner. 
Beaudry  Leman,  gerant-general. 
Yvon   Lamarre,   lnspecteur. 


SIEGE  SOCIAL:    MONTREAL   (112  rue  Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:  95  rue  Saint-Jacques 

P.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux   de   Quartlers 

Tout   dep6t   D'UN   DOLLAR  ou   plus  ouvre  un    ■ 
compte  a  la  Banque  sur  lequel   est  paye  deux 
fois  par  annee  un  interet  au  taux  de  3%  I'an. 

La  Banque  eniet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  del 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  etrangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  monde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confies,  et  fait  remise  pi-omptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 
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FINANCES 


DEMANDE    D'ENTREVUE    AVEC    LE    MINISTRE 
DES  FINANCES 


VIARCHE     DES  VALEURS  DE     MONTREAL 
VIENT  UN  CENTRE   DE  TRANSACTIONS 


<e  marche  des  valeurs  de  Montreal  a  atteint 
hase  nouvelle  de  son  developpement  constant 
te  un  des  plus  forts  marches  du  continent. 
>epuis  plusieurs  mois,  le  marche  de  Montreal 
appe  de  plus  en  plus  a  l'influence  du  marche 
all  Street,  et  s'est  mis  graduellement  par  lui- 
s  en  position  de  pouvoir  operer  independam- 
de  toute  influence  exterieure. 
>eux  choses  principales  ont  contribue  a  ce  re- 
d'abord  l'augmentation  remarquable  dans 
e  Canada  du  nombre  de  negociants  en  securi- 
tnadiennes  pendant  ces  dernieres  annees,  et, 
dement  la  grande  expansion  du  marche  de 
rit  a  demande,  comme  resultat  des  gros  mon- 
qui  ont  ete  obtenables  pour  fin  de  prets  a  de- 
des  corporations  et  individus,  aussi  bien 
es  banques  canadiennes. 

e  sont  ces  developpements  qui  ont  contribue 
ldre  plus  attrayant  le  marche  d'ici,  tant  au 
de  vue  negociations  qu'au  point  de  vue  place- 
et  on  s'attend  a  ce  qu'avant  longtemps,  le 
16  de  Montreal  devienne  le  centre  le  plus  im- 
lt  pour  la  vente  des  obligations  de  tout  le 
ient,  en  dehors  du  marche  de  Wall  Street. 
e  chiffre  des  transactions  pendant  la  semaine 
a  ete  des  plus  remarquables  au  point  de  vue 
ivis  donne  aux  interets  portes  aux  valeurs 
Sees  avec  la  Bourse  locale  que  la  sur-specu- 
dans  les  stocks  sans  dividende  ne  devrait 
re  poussee  au-dela  d'un  certain  point.  Cela 
tre  en  certains  lieux  la  crainte  qu'il  pourrait 
)duire  une  reaction  sur  les  rScents  niveaux. 
*e  part,  d'importants  progres  se  sont  produits 
e  qui  a  trait  aux  actions  portant  interets  et 
.  la  forte  negociation  sur  ces  actions  qui  at- 
I'attention  sur  la  nouvelle  position  ou  s'est 
de  lui-meme  le  marche  local, 
'ampleur  du  marche  s'est  aussi  -manifesto 
i  gros  montant  de  transaction  faites  chaque 
ur  differentes  emissions  et  il  n'est  pas  rare  a 
it  de  voir  en  une  journee  des  milliers  de 
changer  de  mains  dans  des  valeurs  telles  que 
of  Canada,  Dominion  Iron,  Canada  Steam- 
Spanish  River,  Brompton,  Canadian  Car  & 
Iry,  Attlantic  Sugar,  Dominion  Textile,  Lau- 
e,  etc. 

n  s'attend  a  ce  que  dans  les  prochains  mois 
rtain  nombre  de  valeurs  additionnelles  soient 
:es  sur  la  liste  de  la  Bourse  locale.  Les  in- 
es  sur  le  -marche  prevoient  le  temps,  apres 
mier  de  l'an.  ou  il  se  transigera  Wen  souvent 
de  50,000  parts  par  jour. 


Le  Conseil  du  Board  of  Trade  veut  discuter  le  nou- 
veau  reglement  de  douane. 


A  la  derniere  reunion  du  Conseil  du  Board  of 
Trade  de  Montreal,  on  a  encore  une  fois  examine 
le  nouveau  reglement  de  douane  qui  demande  que 
la  valeur  marchande  des  produits  soit  declaree 
pour  le  paiement  des  droits  dans  la  monnaie  du 
pays  d'ou  provient  chaque  article. 

Plusieurs  des  membres  presents  ont  declare 
qu'ils  avaient  ete  approches  par  des  membres  in- 
fluents du  bureau  qui  se  plaignaient  de  l'injustice 
d'un  tel  reglement  Comme  le  ministere  des  doua- 
nes  a  qui  Ton  avait  sounds  une  reclamation  for- 
melle  avait  repondu  que  la  question  etait  du  res- 
sort  du  Ministere  des  Finances,  il  fut  decider  de  de- 
mander  une  entrevue  au  Ministre  des  Finances. 

En  accusant  reception  de  la  resolution  adoptee 
a  la  reunion  precedente  du  Conseil  demandant  la 
creation  d'un  comite  du  tarif  sous  la  juridiction  du 
Ministre  des  Finances,  le  Premier  Ministre  a  de- 
clare que  cette  resolution  recevrait  toute  son  at- 
tention. 

Le  president,  M.  John  Baillie,  fit  rapport  que, 
sur  convocation  du  comite  des  tranpsorts  du  Board 
of  Trade,  deux  assemblies  avaient  ete  tenues  par 
les  representants  des  compagnies  de  navigation, 
des  compagnies  de  chemin  de  fer  et  de  la  Chambre 
de  commerce  pour  etudier  la  question  de  l'augmen- 
tation proposee  des  taux  de  quayage  dans  ce  port. 
A  la  derniere  de  ces  assemblies  il  a  ete  decide  de 
demander  aux  Commissaires  du  port  de  recevoir  le 
comite  choisi  par  ces  representants  pour  discuter 
la  question. 

Le  president  fit  egalement  rapport  de  la  reu- 
nion du  Comite  du  Commerce  a  laquelle  il  avait 
assiste  en  qualite  de  delegue  au  sujet  du  prix  du 
lait.  II  declara  que  malgre  une  longue  discussion, 
il  semblait  difficile  de  prendre  une  decision  parce 
qu'il  paraissait  impossible  d'obtenir  des  chiffres 
exacts  pour  le  prix  de  revient  du  lait. 

On  soumet  au  Conseil  qu'il  est  desirable  de  for- 
muler  des  maintenant  les  vues  du  Board  of  Trade 
sur  toutes  les  questions  qu'il  peut  avoir  l'intention 
desoumettre  au  Congres  des  Chambres  de  Com- 
merce de  l'Eaipire  qui  doit  avoir  lieu  a  Toronto 
l'annee  prochaine  et  a  cet  effet  on  propose  qu'une 
circulaire  soit  envoyee  a  chacun  des  membres  de 
la  Chambre  pour  lui  demander  des  suggestions 
dans  ce  sens. 

Le  Consul  general  de  Russie  a  fait  parvenir  un 
exemplaire  d'une  carte  publiee  par  l'Union  de  l'As- 
sociation  siberienne  de  cremerie  montrant  la  re- 
gion de  Siberie  ou  l'Union  exploite  ses  fermes  et 
ses  usines.    Cette  carte  sera  exposee. 
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Automobiles 


Assurance 

couvrant 

contre 

L'incendie,  I'Explosion,  le  Vol 
le  Transport,  la  Responsa- 
bilite    Publique,    la  Colli- 
sion,  les   Dommages 
Materiels  a 
autrui. 

VIE,   BRIS  DE   GLACES 

Accidents,  Maladies,  Vol, 

Attelages, 

Responsabilite  de   Patrons  et 

Publique, 

Garantie  de  Contrats, 

Cautionnements      Judiciaires, 

Fidelite  des  Employes. 

LA       PREVOYANCE 

189  rue  St-Jacques,  Montreal 

J,  C.  Gagn6, 
Directeur-GSrant. 

Tel.    Main   1626 


ASSURANCE 
COMMERCIAL! 

Un  commerce  quel  qu'il  soit  ne 
saurait  etre  solidement  protege, 
si  ceux  qui  contribuent  le  plus 
a  son  succes  ne  sont  pas  titu- 
laires  d'une  Police  d'Assurance 
dite  de  Protection Commerciale. 

S'adresser  pour  tous 
renseignements   a   la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Sifcge    social        -       -        TORONTO 


GEO.  GONTHIER  H.-E.   MIDGLEY 

Licencie  Inst.  Comptable.      Comptable 

Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    •     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphique:  "GONTHLEY" 


La  Compagnle  d'Assurance 

Mutuelle    du    Commerce 

Contre  l'incendie 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,  Saint- Hyaclnthe. 


Bureau    Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Maison  fondee  en  1870 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncalllerle,    Verres 

a    Vltres,    Pelnture,   etc. 
Speclalite;  —   Poeles  de  toutes  sortes. 

Nos  232  a  239   rue  St-Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable.     Montreal 


La  maison  n'a  pas  de  commis-voya- 
geurs  et  fait  beneficier  ses  clients  de 
cette  economie.  Attention  toute  spe- 
cials aux  coramandes  par  la  malle. 
Messieurs  les  marchands  de  la  cam- 
pagne  seront  toujours  servis  au  plus 
bas  prix  du  march.6. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnie  Ind^pendante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

ge>ants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE   LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambres  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de   Quebec 
11  Place  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

rvimptahles  I.iquldateurs,  Audl- 
teurs, Pr£ts  d'argent,  Collectiou 

i  'hambre  5(ii 
120  St-Jacques.  MONTREAL. 


L.  -  R.    MONTBRIAND 

Architecte  et   Mesureur, 
230  rue   St-Andre,  Montreal. 


bolide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  inoder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
Interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  l'6gard  de  ses  deten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernie- 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  da 
loin  celles  de  toute  compagnie. 
canadienne  d'assurance-vie. 


€msM 
Sun  Li 

S1E6E 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre    Incendie,  Assuran- 
ces   Maritlmes,    d'Automoblles,   con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,   la    Disor- 
ganisation Civile  et  les  G  rives. 
ACTIF.   au-dela   de    ..    ..  »7,OO0,000.M 
Bureau   Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.   B.   MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKE,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

Capital   Autoris6 

$2,000,000.00 

Capital  Souscrit 

$1,000,000.00 

Capital  VersS     $247,015.70 
Actif  $1,019,177.68 

Passif  (Reserve) 

$139,911.62 

Theodore    Meunler,    Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulers  et  Courtiers 
48    rue     Notre-Dame    O.,    Montreal. 


En    ecrlvant    auv    annonceur*.   mentlonnaz   "Le    Prix   Courant",  CV.p. 
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ES  BENEFICES  DE  L'ASSURANCE  NATIONALE 
CONTRE  LA  MALADIE 


La  prosperite  et  le  progres  d'une  societe  depen- 
ent  d'une  facon  vitale  du  maintien  de  la  sante  pu- 
lique.  Tout  comme  un  homme  maiade  dans  sa  fa- 
lille  eprouve  des  difficultes  a  payer  ce  qu'il  doit, 
ne  localite  sent  comme  un  frein  se  poser  sur  le 
rogres  commercial  quand  des  maladies  survien- 
ent  parmi  ses  habitants.  L'assurance  contre  la 
laladie  peut  done  etre  veritablement  considered 
3mme  un  facteur  essentiel  de  la  production,  de  la 
rosperite  et  du  bonheur  et  marque  done  un  pro- 
res  dans  la  civilisation. 

David  Lloyd  George  a  dit  que  pour  etre.bien 
rme  pour  faire  face  a  tout  imprevu  de  paix  ou  de 
uerre,  la  nation  doit  porter  un  interet  plus  cons- 
ult et  plus  intelligent  a  la  sante  et  au  contort  des 
ens.  Si  des  corps  solides  sont  necessaires  pour 
ssurer  la  victoire  dans  les  guerres  occasionnelles, 

sont  aussi  necessaires  pour  assurer  le  succes 
ans  -les  luttes  pour  l'existence  en  temps  de  paix. 
ittes  qui  augmentent   constamment. 

La  guerre  a  ressucite  parmi  tout  le  moncle  un 
leal  de  perfection  physique  et  la  realisation  de  la 
Dmination  de  la  sante  et  de  la  force.  Quels  pro- 
lemes  peuvent  etre  d'interet  plus  vital  que  celui 
e  la  conversation  de  la  sante?  Nous  croyons  que 
public  en  general  ,n'a  qu'une  tres  faible  concep- 
om  de  ce  que  la  maladie  et  Uncapacity  physique 
auvent  enlever  d'energie  et  d'efficacite  a  la  nation. 
n  vaste  progranrme  pour  s'oqcuper  de  ce  proble- 
ie  est  un  besoin  immediat.  L'attention  legislative 
est  ported  jusqu'ici  a  compenser  la  perte  de  sa- 
ves pour  incapacity  des  ouvriers  industriels  plu- 
)t  qu'a  prevenir  les  accidents. 

Le  besoin  de  prevenir  la  maladie  et  les  pertes 
ii'elle  entratne  est  evident.  On  pourrait  meme 
re  que  parmi  les  problemes  fondamentaux  que  la 
trre  a  souleves,  nul  n'offre  des  avantages  plus 
larques  par  sa. solution  que  le  probleme  de  la  ma- 
die. 

II  ne  fait  aucun  doute  que  le  succes  d'une  na- 
on,  en  temps  de  paix  comme  en  temps  de  guerre, 
spend  de  la  force  et  de  la  vitalite  de  ses  citoyens; 
j  la  maladie  se  manifesto  parmi  ces  citoyens,  et 
urs  revenus.  principalement  ceux  des  ouvriers  qui 
;mblent  minimes  comparativement  au  cout  eleve 
?  la  vie,  ne  peuvent  supporter  les  frais  des  medi- 
unents  et  des  soins  medicinaux  ni  prevoir  une 
)mme  de  cote  pour  compenser  la  perte  du  salaire 
Dur  cause  de  maladie.  On  pense  que  l'assurance 
intre  la  maladie  peut  apporter  un  remede  partiel 
cet  etat  de  choses. 


L'assurance  a  ete  definie  comme  une  methode 
de  cooperation  parmi  Tes  me-xiibres  d'un  groupe  su- 
jet  a  un  risque  dont  la  frequence  peut  etre  calcu- 
lee  avec  un  certain  degre  d'exactitude.  Le  groupe 
comme  tel  assume  et  distribue  le  risque,  reduisant 
ainsi  le  risque  de  chaque  membre.  L'assurance  a 
aussi  assume  la  fonction  secondaire  de  reduire  les 
pertes  par  la  reduction  du  hasard.  Par  exemple, 
dans  l'assurance-feu  les  compagnies  d'assurance 
exigent  l'installation  dun  systeme  dextincteur; 
les  Workmen's  Compensation  Boards  exigent  des 
employeurs  qu'il  installed  des  nioyens  de  protec- 
tion. 

La  prevention,  on  la  reduction  du  hasard  est, 
par  consequent,  un  avantage  tant  pour  la  victime 
que  pour  le  Workmen's  Compensation  Board. 

L'assurance  contre  la  maladie  peut  etre  defi- 
nie comme  une  methode  par  laquelle  la  perte  eco- 
nomique  occasionn^e  par  la  maladie  est  repartie 
sur  un  groupe  de  personnes,  des  payments  perio- 
di(|ues  etant  faits  par  les  differents  membres  du 
groupe. 

Elle  peut  etre  encore  definie  simplement  com- 
me une  extension  des  principes  acceptes  d'assu- 
rance. pour  n'partir  le  cout  de  la  maladie  qui  pese 
lourdement  sur  ceux  qui  sont  moins  aptes  a  en 
porter  le  poids  seuls. 

L'assurance  contre  la  maladie  n'est  pas  non- 
Mile.  Actuellement  le  Canada  et  les  Efats-Unis 
orit  la  distinction  pen  enviable  d'etre  les  deux  seu- 
les  grandes  nations  industrielles,  sans  assurance 
obligatoire  contre  la  maladie.     , 

Depuis  tongtemps  deja  les  nations  industriel- 
les d'Europe  ont,  l'une  apres  l'autre  discute  l'idee 
de  cette  categorie  d'assurance  et  sui\-i  la  discussion 
par  adoption. 

'L"assurance  contre  la  maladie  a  constitue  une 
partie  importante  de  la  politique  et  de  la  carriere 
de  quelques-uns  des  plus  grands  homines  d'etat 
'Europe,  entre  autres  Bismarck  et  Lloyd  George. 
L'Allemagne  s'en  fit  le  pionnier  en  1883,  sous  1'im- 
pulsion  de  Bismarck.  Ses  progres  industriels  con- 
siderables depuis  cette  epoque,  l'absence  des  de- 
ces,  le  progi-es  de  l'hygiene,  et  la  preparation  phy- 
sique de  ses  soldats  sont  diis  a  cette  legislation. 

A  la  suite  de  l'Allemagne,  l'assurance  contre 
la  maladie  fut  adoptee  par  l'Autriche,  la  Hongrie,  le 
Luxembourg,  la  Norvege,  la  Serbie,  la  Grande- 
Bretagne,  la  Russie,  la  Roumanie  et  la  Hollande, 
tandis  que  les  autres  pays  adoptaient  un  systeme 
volontaire  subventionne,  tels  la  France,  la  Belgique, 
la  Suede,  le  Danemark,  la  Suisse,  l'lslande. 
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Tel.  St-Louis  9539 

J.  A.  CHARTRAND 

EPICIER                            SLABS  ET  BOIS  DE  CORDE 
COMMERQANT  DE  BOIS                                      En  Gros 

494  Pare  Lafontaine                     MONTREAL. 
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CYRILLE  VERMETTE 

EPICERIES,  VINS    ET   B1ERES 

AUTOMOBILE    SEDAN    A    LOUER 

1251  rue  Notre-Dame  Est  MONTREAL. 


Telephone  Lasalle  240 

L.  L.  JETTE 

FROMAGE,    BEURRE,   OEUFS. 
Specialities  :    Miel  et  Tabac 

No  19  Marche  Bonsecours  MONTREAL. 


Telephone  St.   Louis  1526 

R.  VALIQUET 

PIANOS     VIOLONS,    MUSIQUE    EN    FEUILLES, 
PHONOGRAPHES       ET       DISQUES 
MACHINES     A     COUDRE      WHITE 


1968  Boulv.  St-Laurent 


MONTREAL. 


ROCKLAND   1231 

J.  C.  MERCURE 

BOEUF     VEAU,    MOUTON,    PORC-FRAIS,    PORC    SALE 
POISSON,  LEGUMES,   FRUITS. 


1200  Ave.  Van  Home 


MONTREAL. 


St.  Louis  3861 


JOS.  O.  QUENNEVILLE 

Prop,  des  Magasins  Carter  &   Power 

1 1 2-1 1 4-1 20  Ave.  Bernard  MONTREAL. 

NOUVEAUTES  ET  MARCHANDISES  SECHES 
Prix  speciaux  pour  les  fetes. 


D.  ROBERT 

TABAC,  C1GARES,  ARTICLES   D'EPICERIE 

68  rue  Amherst  MONTREAL. 


Marche  Bernard 

LAIT   PASTEURISE,   CREME,    BEURRE,    OEUFS,    ETC. 

143  ave.  Bernard  ouest  MONTREAL. 


TEL.   WEST   3239 


J.  B.  CHARTRAND 

CONFISERIE,      PATISSERIE      FRANCAISE, 
ECOSSAISE,      BONBONS,     TABACS,      ETC. 


1996  rue  Notre-Dame  ouest 


MONTREAL. 


Telephone  St.  Louis  5390 


J.  O.  LAUZON 
P  A. 


610  Ave.  Mont-Royal  Est 


disques,  Violons,  Mando- 
lines, Guitares,  Machines 
a    Coudre    Singer. 

MONTREAL. 


Tel.  Est  5644 

La  Compagnie  cF Assurance 
Funeraire  de  Montreal,  Ltee 

ALFRED  BONNIER,  G<§rant. 

EMBAUMEMENT      ET      FUNERAILLES      PRIVEES 

UNE    .SPECIALITE 

Voitures        doubles. 


523  Ave.  Papineau 


MONTREAL. 


TEL.  ST.  LOUIS  7591 


Y.  DAIGNEAULT 

BOUCHER  ET  PROVISIONS 

811  Ave.  Laurier  Est  MONTREAL. 


ST.  LOUIS  3680 

T.  DUBUQUE 

Marchand    d'occasions.    Specialite:     Outils. 

602  Ave.  Mont-Royal  Est  MONTREAL. 


Tel.   Est  5267 

J.  RENAUD 

Epicerie  de  choix 

782  rue  St-Denis  MONTREAL 


Tel.  St-Louis  4172 

E.  CHATEAUNEUF 

Patisserie  et  confiserie  de  choix.  Specialite:  Gateaux  de  no* 

663  Ave.  Mont-Royal  Est  MONTREAL. 
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Les  vieux  noms  "BADEN"  et  "LIVINGSTON" 
veulent  dire  la  meme  chose. 


Comme  preuve,  demandez  a  quelq'ues-uns  des 
plus  vieux  quincailliers  du  Canada  ce  que  veut 
dire  pour  eux  le  nom  "Baden"  et  ils  vous  repon- 
dront  que  c'est  de  "l'huile  de  graine  de  lin"  — 
l'huile  de  graine  de  lin  Baden. 

La  meme  petite  ville  d'Ontario  est  encore  l'endroit 
ou  se  fabrique  lauthentique  HUILE  BADEN,  qui 
en  honneur  de  son  inventeur,  s'appelle  depuis 
longtemps  la 


Marque  Livingston 

L'huile  Baden  est  celle  qui  sert  de  modele  aux  au- 
tres.  Les  epreuves  ont  prouve  quelle  etait  la  meil- 
leure. 

Que  vous  soyez  detaillant,  marchand  de  gros  ou 
manufacturer,  vos  interets  seront  les  mieux  servis 
par  la  "Marque  Livingston". 


THE 
DOMINION  LINSEED  OIL 
COMPANY,  Limited. 


Baden,  Ont. 
Toronto,  Ont. 


Montreal   Que. 
Winnipeg,    Man. 
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C'est  pendant  Phiver  que  le 
fermier  a  le  loisir  de  repeindre 
ses  instruments  aratoires  et  l'in- 
terieur  de  ses  maisons.  C'est  done 
une  excellente  saison  pour  la 
vente  de  la  peinture. 


Nos  produits  sont  toujours  de 
la  meme  qualite  egale  qui  a  fait 
leur  reputation. 


OTTAWA 
PAINT 
WORKS 
LIMITED 


OTTAWA, 
Canada. 


-      .,      rii    ., 


<J  vLJ     \      \     ^ 


7onde  en   1887 


MONTREAL,     VENDREDI     19     DECEMBRE     1919 
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La  SemelSe  'qui  est  meilleiire  que  celle  en  ciiir 
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Mettez  votre  magasin  sur  une  base  solide 
et  en  fournissant  les  Semelles  Tenax  pour 
manufacturier   vous   offre   des   chaussures 
compter  que  vous  aurez  des  clients  satisfai 
MELLES  resisteront.    Les  Semelles  Tenax 
tres    longtemps,    seront    tres    appreciees    d 
sur  les  semelles  de  cuir  sont  si  bien  connus 
versation  pour  les  faire  accepter  a  votre  cli 
marchand   de  gros  ou  ecrivez-nous  directe 
notre  liste  de  prix.    Un  timbre  de  deux  cent 
vous  aideront  a  faire  un  commerce  de  chau 


en  placant  en  evidence,  en  recommandant 
tous  les  travaux  de  reparations.  Si  votre 
portant  les  Semelles  Tenax,  vous  pouvez 
ts,  au  moins  aussi  longtemps  que  les  SE- 
etant  flexibles,  a  l'epreuve  de  1'eau  et  durant 
e  vos  clients.  Leurs  nombreux  avantages 
que  vous  n'aurez  pas  a  tenir  une  longue  con- 
entele.  Adressez  une  carte  postale  a  votre 
ment  pour  avoir  des  echantillons  ainsi  que 
ins  vous  procurera  des  renseignements  qui 
ssures  profitable. 


'Les  Semelles  qui  donnent  satisfaction 


?? 


GUTTA  PERCHA  &  RUBBER,  Limited 

Siege  social  et  fabrique:       TORONTO 

Sjccursales  a   Halifax,   Montreal,  Ottawa,  Toronto,  Fort  William,  Winnipeg,   Regina,   Calgary,   Edmonton, 

Saskatoon,   Lethbridge,  Vancouver,  Victoria. 


En    ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   Courant",   s.v.p. 
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L'Embleme    d'un    Service 
I!       Complet 

Quels  que  soient  vos  besoins  en  fait  de  chaussures,  le  Systeme 
AHM  de  succursales  avec  stocks  est  a  votre  portee  avec  un  ser- 
vice complet,  pour  vous  permettre  de  retirer  plus  de  profits  sur 
chaque  dollar  de  votre  capital.  Les  Succursales  AHM  avec 
stocks  ne  limitent  pas  leurs  affaires  aux  chaussures  de  cuir:  el  les 
peuvent  repondre  a  tous  les  besoins  ordinaires  de  n'importe  quel 
detaillant  canadien. 

Claques,  chaussures  en  canevas  blanc,  Chaussures  de  Tennis  et 
de  Recreation,  Chaussures  en  Feutre 

De  sorte  que  le  detaillant  canadien  trouve  commodite  et  profits  a 
faire  affaires  avec  une  maison  qui  peut  lui  donner  et  qui  lui  don- 
nera  un  service  de  stock  sur  lequel  il  peut  compter  pour  toutes  les 
categories  de  cbaussures  qu'il  vend.  Plus  de  5,000  marchands  ap- 
precient  deja  l'avantage  de  ce  service. 


AMES  HOLDEN  McCREADY 

LIMITED 
T.   H.  RIEDER,  president. 

'*  Cordonniers  de   la  Nation  " 

HALIFAX  ST.  JOHN  QUEBEC  MONTREAL         OTTAWA         TORONTO         LONDON         WINNIPEG 

REGINA  SASKATOON  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 


;En   ecrivant   aux  annonceurs,   mentionnez   "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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PREMEZ  YOTRE  PART  DU  COMMERCE  IE  NOEL, 

CEnE  ANNEE 

A  l'occasion  de  Noel,  beaucoup  d'argent  sera  depense  cette 
an  nee  —  beaucoup  de  profits  seront  faits.  Mais  combien  de  ces 
profits  iront  au  marchand  de  chaussures  ? 

La  part  de  ces  profits  qui  ira  au  marchand  de  chaussures  de- 
pendra  en  grande  partie  de  Tef fort  qu'il  fera  pour  l'avoir.  Plu- 
sieurs  de  vos  clients  se  demandent  actuellement:  "Quel  cadeau 
vais-je  donner  a  Un  Tel  ?  "  Parlez-leur  des  avantages  qu'il  y  a  a 
donner  des  chaussures  comme  etrennes. 

Faites-leur  remarquer  que  des  chaussures  sont  un  cadeau  qui 
sera  doublement  apprecie  —  pour  le  plaisir  qu'elles  donnent  et 
pour  lur  utilite.  Mettez  en  evidence  dans  vos  vitrines  les  lignes 
les  mieux  appropriees  pour  cadeaux,  et  attirez  l'attention  sur  elles 
au  moyen  d'une  ou  deux  jolies  pancartes. 

Tachez  que  vos  vitrines  repondent  au  probleme  que  doit  re- 
soudre  presque  tout  le  monde:  "Que  vais-je  acheter  pour...?"  Eta- 
lez  des  chaussures  pour  le  bebe,  la  jeune  fille  qui  va  souvent  en 
soiree  ,sans  oublier  la  grand'maman.  Si  vous  vendez  des  bas, 
n'oubliez  pas  de  les  mettre  en  etalage,  avec  vos  boucles  et  vos  or- 
nements  de  souliers. 

Un  petit  effort  de  votre  part  en  ce  sens  se  traduira  par  des 
profits  supplementaires  avec  votre  commerce  a  l'occasion  de 
Noel.  Nombre  de  gens  ne  pensent  pas  aux  chaussures  comme  ca- 
deau tres  approprie.  Faites-leur  penser  a  donner  ce  cadeau  utile. 
Beaucoup  de  gens  encore  sont  sous  l'impression  qu'il  est  difficile 
d'avoir  une  chaussure  d'un  bon  ajustement.  Dites-leur  que  ce  n'est 
pas  un  probleme  difficile  a  resoudre  chez  vous. 

Une  bonne  partie  de  cet  argent  supplementaire  depense  a 
Noel  vous  appartient  de  droit.  Voyez  a  l'avoir. 


AMES  HOLDEN  McCREADY 

LIMITED 
T.  H.  RIEDER,  prgsident. 

" Cordonniers  de  la  Nation" 

HALIFAX  ST.  JOHN  QUEBEC  MONTREAL         OTTAWA         TORONTO         LONDON        WINNIPEG 

REGINA  SASKATOON  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 


En  6crivant  aux  annoncoura,  mantionnti  "La  Pfla  Caurant",  a.V4k 
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TENEZ-VOUS  AU  COURANT 


LE  detaillant  qui  obtient  le  plus  de  succes  en  ce  moment,  c'est 
celui  qui  se  tient  en  relations  continuelles  avec  toutes  ses  sour- 
ces d'approvisionnement.  II  sait  ce  qu'il  peut  avoir  avant  qu'il 
soit  trop  tard  pour  se  le  procurer,  de  sorte  qu'il  peut  tenir  ses  poin- 
tures  assorties  et  ecouler  son  stock  facilement.  II  peut  souvent 
f  aire  un  achat  avantageux  et  l'ecouler  rapidement,  avant  que  son 
concurrent,  pas  aussi  bien  in  forme  que  lui,  s'apercoive  de  l' occa- 
sion qu'il  a  manquee. 

Pour  aider  le  commerce  au  detail  a  se  tenir  au  courant  des  mode- 
les  que  nous  pouvons  livrer  immediatement,  nous  avons  inaugure 
le  System  e  de  Catalogue  de  Stock  AHM.  C  ha  que  semaine,  ou 
plus  souvent  si  desire,  le  detaillant  peut  recevoir  de  la  succursale 
AHM  la  plus  rapprochee,  des  descriptions  et  des  illustrations  ex- 
actes,  avec  les  prix  courants,  des  lignes  qu'elle  peut  expedier  im- 
mediatement. Chaque  modele  porte  une  date  etampee,  de  sorte 
que  vous  savez  exactement  si  vous  pouvez  ou  non  le  recevoir.  Et 
a  moins  qu'un  modele  ne  soit  en  stock  en  quantite  suf fisante  pour 
repondre  a.  n'importe  quelle  demande  ordinaire,  il  n'en  sera  pas 
fait  mention  dans  ce  catalogue. 

Nous  sommes  certains  que  cette  methode  aidera  beaucoup  le  com- 
merce de  detail  a  se  tenir  au  courant  des  marchandises  que  nous 
pouvons  lui  fournir  immediatement.  Si  vous  ne  recevez  pas  regu- 
lierement  notre  Catalogue  de  Stock,  veuillez  vous  adresser  a 
notre  succursale  la  plus  rapprochee. 


AMES  HOLDEN  McCREADY 

LIMITED 
T.  H.  RIEDER,  president. 


"  Cordonniers  de  la  Nation  " 

HALIFAX  ST.  JOHN  QUEBEC  MONTREAL         OTTAWA         TORONTO         LONDON        WINNIPEG 

REGINA  SASKATOON  CALGARY  EDMONTON  VANCOUVER 
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EXPANSION 

La  nouvelle  fabrique  de  la  Ames  Holden  Tire  Co.,  Limited,  a  Kitchener,  Ontario, 
est  presque  terminee.  Cet  important  developpement  du  Systeme  AHM  ne  peut 
manquer  d'interesser  nos  amis  dans  le  commerce  de  la  chaussure,  et  les  Pneus 
Ames  Holden  seront  bientot  aussi  bien  et  favorablement  connus  dans  tout  le  Do- 
minion que  le  sont  aujourd'hui  les  Chaussures  AHM. 


En  ecrivant  aux   annonceurs.  mentlonnez  "Le  Prix  Courant",  t.v.p. 
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ACCROISSEMENT 

L'appreciation  grandissante  du  Systeme  de  la  fabrication  et  de  la  distribution  des 
chaussures  AHM  est  due  a  cette  grande  addition  faite  a  la  fabrique  de  Montreal 
de  la  Ames  Holden  McCready,  Limited.  Comme  nous  I'avons  deja  demontre  par 
I'accroissement  de  notre  systeme  de  Stocks  de  succursales,  nous  nous  efforcons 
d'augmenter  par  tous  les  moyens  possibles  notre  capacite  de  service  pour  le  com- 
merce de  la  chaussure  du  Canada. 


^^ 
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Ce  "Pas  Assure"  de  la  Semelle 


U 


PANTHER 


Beau  temps  ou  mauvais  temps,  la 
chaussure  munie  de  la  semelle  Panther 
clonne  une  egale. bonne  satisfaction. 

Les  semelles  et  les  talons  en  Compo- 
sition Panther  sont  le  resultat  de  re- 
cherches  attentives  de  plusieurs  specia- 
listes  en  renom. 

Us  sont  faits  pour  resister  le  plus  pos- 
sible a  I'usage  de  tous  les  jours.  Une 
fois  qu'un  client  a  essaye  la  Semelle 
Panther,  il  n'en  veut  plus  d'autre. 

Cette  annee  a  ete  tres  remarquable 
pour  notre  produit.  Tous  les  manufac- 
turiers  prevoyante  en  avaient  pris  un 
stock  de  bonne  heure  et  ils  ont  du  re- 
venir  en  chercher  encore.  Voyez  a  avoir 
un  stock  suffisant  de  Panthers  pour 
1520. 


99 


Les  clients  du  detail  doi- 
vent  etre  satisfaits  autre- 
ment  la  demande  n'aurait 
pas  persiste. 

Ecrivez-nous  pour  avoir  des 
details  et  des  recomman- 
dations  de  manufacturiers 
en  renom. 


PANTHER 
TREAD 

5  Panther  rubber  co .  * 


Le  ressemelage  Panther  a 
I'apparence  du  cuir — il  est 
fait  dans  toutes  les  cou- 
leurs.  Peut  etre  cousu  et 
travaille  facilement  et  il  ne 
laissera  pas  les  points  "s'6- 
chapper".  Ne  craquera  pas 
et  il  est  impermeable. 


Panther  Rubber  Mfg.  Co. 


Sherbrooke,  Que. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Bonne  et  Heureuse  Annee  a  tous  nos  clients 
et  amis  et  chaleureux  remerciements  pour 
leur  patronage  au  cours  de  1919. 


LA  CIE  J.  A.  &  M.  COTE. 


LE  NOM  "YAMASKA 

■ 

est,  dans  le  domaine  de  la  chaussure, 
Tequivalent  de  Qualite. 


j|E== 


Le  soin  apporte  par  la  Compagnie  J.  A.  &  M.  Cote  a  la 
manufacture  des  ■  haussures  de  la  Marque  YAMASKA,  la 
connaissance  qu'ont  ces  f<br  cants  anadicr j-Franqais  des 
b-soins  particuliers  de    n-  tre  provl;  ir  de   tou- 

jours  mieux  faire  et  de  perfectionner  sans  cesse  leurs  pro- 
ce  es  de  fabrication  et  leur  outillage,  enfin  leur  politique 
d'affaire  qui  met  en  premiere  ligne  I'idee  du  Service  au 
Mar<  hand,  tout  contribue  a  faire   des  chaussures    sortant 


des    ateliers  de    la  Compagnie   J.    A.    &    M.  C  ote  les   plus 
populaires  q  >i  soient  chez  les  commercants  aussi  bien  que 
chez  les  consommateurs. 

Prenez  en  stock  la  bonne  chaussure  si  vous  voulez 
faire  de  bonnes  ventes. 

Vous  obtiendrez  ce  resultat  en  vendant 
les  chaussures  manufacturees  par 

La  Compagnie  J.  A.  &  M.  Cote 

ST-HYACINTHE,  P.  Q. 


En   •crivant   »ux    «nnoncour«,   mentlonnez   "Le    Prix    Courant",   «.v.p. 
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CE  QUE  LES  AUTRES  MARCHANDS  PENSENT  DES 

SEMELLES  NEOLIN 


A.   H.   STEVENS 

"La   Boutique   moderne    pour   reparations   de   chaussures." 

Avec   chauffage   et  machines   a  reiectricite. 

Ouvrage   de   premiere  ciasse   promptement   execute. 

St-Steplien,  N.-B.,  28  fevrier  1919. 

MM.  Goodyear  Tire  &  Rubber  Co., 
of   Canada,    Limited, 
Toronto,  Ont. 

>sieurs, 

Ayant  vendu  mes  interets  dans  l'atelier  de  reparations  dont 
j'etais  un  associe,  jai  ouvert  une  boutique  moderne  pour  la  re- 
paration des  chaussures  et  j'aimerais  a  voir  mon  nom  sur  votre 
liste  postale.  Je  tiens  a  recevoir  la  matiere  publicitaire  que 
vous  adressez  au  commerce  des  reparations  de  chaussures.  J'ai 
suivi  vos  annonces  des  Semelles  Neolin,  annonces  publi6es  dans 
les  quotidiens  et  les  magazines,  et  je  constate  que  la  demande 
publique  pour  les  Neolin  augmente  beaucoup,  grace  a  cette  pu- 
blicity. 

En  ma  quality  de  r£parateur  de  chaussures,  vos  annonces 
m'interessent  beaucoup,  car  cette  publicity  est  faite  dans  le  but 
d'aider  le  commerce  de  la  reparation  des  chaussures. 

Lorsque  j'ouvris  mon  nouvel  atelier,  je  pris  immediatement 
un  assortment  de  Semelles  Neolin  et  de  talons  Wingfoot.  Mon 
experience  avec  les  Neolin  a  ete  si  satisfaisante  que  je  ne  vou- 
drais  pas  continuer  mon  commerce  de  reparations  sans  ces  se- 
melles, pas  plus  que  je  ne  voudrais  me  dispenser  de  mes  machi- 
nes modernes. 

Les  talons  Wingfoot  sont  aussi  tres  necessaires,  si  vous 
tenez  a  donner  satisfaction  aux  clients  qui  apprecient  la  veri- 
table valeur 

Actuellement,  j'emploie  votre  semelle  "  Fifteen  Iron  "  et  je 
donne  a  mes  clients  le  choix  entre  le  modele  14G  ou  le  modele 
196. 

Vous  m'obligerez  en  me  faisant  parvenir  le  plus  tot  possi- 
ble des  etiquettes  de  reparations. 

Votre  tout  devoue, 

(Signe)     A.  H.    STEVENS. 


Les  Neolin  offrent  la  plus  grands  valeur  en  fait  de  semelles 


Choisissez  cinquante  detaillants  .  da 
chaussures  progressistes  —  des  h?i^r 
mes  dont  les  affaires  ont  augmente  c 
tinuellement  ces  trois  dernieres  annao^' 
Demandez-Ieur  ce  qu'ils  pensent  das 
Semelles  Neolin  comparees  a  tout23  les 
autres  semelles.  lis  vous  convaincront 
du  grand  service  rendu  par  les  Semel- 


® 


las  Nsolm  a  tous  les  interesses  dans  la 
fab  n,    la    vente    et    1'achat    des 

oissures. 

THE  GOODYEAR  TIRE  &  RUBBER 

CO.  OF  CANADA,  Limited, 

TORONTO,  Ont. 


in  cm 
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UN 

AIMANT 

COMMERCIAL 

Si  vous  desirez  que  votre  stock  de  chaussures  ait 
un  ATTRAIT  EXCEPTIONNEL  —  si  vous  tenez 
a   le   rendre   "facile"   a  vendre   a  votre  clientele, 
mettez  en  evidence  les 

WELTS  TETR AU  LT 

Ces  chaussures  doivent  avoir  un  puissant  attrait, 
si  Ton  en  juge  par  le  gros  chiffre  d'affaires  qu'el- 
les  font  faire.      Cette  popularity  est  due   a   leur 
style  et  a  leur  ajustement,   mais  surtout  a   leur 
VALEUR  sans  egale. 

Ce  qu'est  I'acier  pour  un  aimant,  les  WELTS  de 

TETRAULT  le  sont  au  commerce  de  la 

chaussure  pour  hommes. 

La  Chaussure  a  Trepointe  qui  sert  de  mcdele  au  Canada 

Nous    prions    nos    clients    d'accepter    nos    meilleurs 
souhaits  de  bonheur  et  de  prosperite  pour  la  Nou- 
velle  Annee. 

Tetrault  Shoe  Manufacturing  Co.,  Limited 

Les  plus  grands  manufacturers  de  chaussures  du  Canada  ainsi  que  les  plus 
gros  exportateurs  de  chaussures  du  Canada. 

MONTREAL 


Paris,   France 


Londres,    Angleterre 


En   ecrivant   aux   annonceurt,  mentionnez  "Le   Prix   Courant".   s.v.p. 
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NA-VAR-LAC 

VERNIS  ET  APPRETS  CELLULOSE   POUR   CHAUSSU- 

RES,  TOUTES  LES  COULEURS  AU  CHOIX  DEPUIS  LE 

TON  UNI  JUSQU'AU  FINI   BRILLANT  FRANQAIS 

Specialties  NA-VAR-LAC  pour  Chaussures 

Vernis  email  blanc  pur  ou  gris  pour  chaussures 

en  canevas. 
Vernis-filler  pour  premiere  couche. 
Dissolvant-nettoyeur. 
Vernis  email  pour  finis  brillants  f  rangais. 

Nos  finis  sont  resistants,  f  lexibles,  ne  s'ecaillent  Das,  ne  craquent  pas  ni  ne 

perdent  leur  couleur. 

Livraison  prompte  —  Qualite  Garantie. 
Les  plus  bas  prix. 

FAITS  AU  CANADA 

Par  une  compagnie  essentiellement  canadienne 

Nous  profitons  de  V occasion  pour  offrir  a  tous  nos  clients  nos 
meilleurs  souhaits  pour  la  Nouvelle  Annee. 


NATIONAL  VARNISH  COMPANY  OF  CANADA,  Limited 

Fabriques  et  Laboratoires :  369  rue  Craig  ouest. 
Bureaux:   120  rue  St- Jacques,  MONTREAL 


In  ••rlvant  aux   ■nnoncewrt,  mentlonnez  "L»   Prix  Courant",  a.vi 
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Etes-vous  "pret* 
pour  les  ventes  de  Thiver  ? 


Chaque  changement  de  saison  amene  les  gens  chez 
leur  marchand  de  chaussures  pour  des  chaussures 
appropriees  a  la  saison.  Vos  lignes  de  chaussures 
pour  le  temps  froid  vont  commencer  a  partir  rapi- 
dement  maintenant. 

Nous  avons  les  marchandises  qu'il  vous  faut 

en  un  choix  tr£s  varie  et  en  enormes  quantites  — 
bottines,  souliers,  claques  et  chaussures  lourdes  — 
des  chaussures  necessaires  a  cette  saison  et  que  la 
mode  rend  populaires. 


Ayez     un  assortiment  complet  pour    le    commence- 
ment de  la  saison  et  tenez-Ie  assorti  avec  le 

Service  de  Robinson 


A  ['occasion  de  Noel  et  du  Jour  de  VAn  nous  offrons  a 
tous  nos  clients  nos  souhaits  sinceres  de  sante,  de  bon- 
heur  et  de  prosperity. 

James  Robinson  Company 

LIMITED  J 

MONTREAL. 


1l!!ll«llliliill!!llllSlll!y 
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En   gcrivant   aux   annonceurs,   mentionnez    "Le    Prix    Courant",   s.v.p. 
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SANS  UN  BON  CONTRE-FORT 

UNE  CHAUSSURE  NE  PEUT  ETRE  DURABLE 


Le  Contre-fort  en  fibre,  fait  au  Canada  de  D.  &  P. 

Le  contre-fort  est  ce  qui  donne  a  une  chaussure  sa  force  de  resis- 
tance a  l'usage  dur  auquel  elle  est  soumise. 

Depuis  plusieurs  annees,  nous  sommes  les  fournisseurs  attitres  de 
plusieurs  manufacturers  de  chaussures  de  haute  qualite  qui  se 

servent  exclusivement  de  notre  contre-fort. 

-- 

Nous  f  aisons  une  specialite  de  cet  accessoire  indispensable  dans  la 
fabrication  des  bonnes  chaussures  et  nos  nombreuses  annees  d'ex- 
perience  dans  cette  industrie  sont  un  garant  que  nous  pcuvons  rem- 
plir  vos  commandes  a  votre  entiere  satisfaction. 
Nous  fabriquons  des 

CONTRE-FORTS  EN  FIBRE,  ET  DES  CUIRS  A  TIGES  ET 

A  SEMELLES 

qui  ajouteront  beaucoup  a  la  duree  et  a  l'elegance  des  chaussures 
,  que  vous  fabriquez. 

Malgre  l'incertitude  qui  regne  actuellement  dans  les  industries  du 
cuir  et  de  la  chaussure,  nous  sommes  quand  meme  en  position  de 
faire  des  livraisons  promptes. 

Pour  plus  de  renseignemerte  au  sujet  de  nos  divers  produits,  ecri- 
vez  a 

DTJCLOS  &  PAY  AN 

Tannerie  et  Fabrique :   ST-HYACINTHE,  Que. 

Bureau  des   ventes   et   entrepot: 

224  RUE  LEMOINE,  MONTREAL. 

ED.  R.  LEWIS,  21  Scott  St.,  Toronto.  RICHARD   FRERES,   Quebec. 

Agent  exclusif  des  ventes  pour  TOntario.       Agents  vendeurs  pour  la  ville  de  Quebec. 


En   ecrivant  aux   annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",   s.v.p. 
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UNE  BONNE  ET  HEUREUSE  ANNEE 


Nous  offrons  aux  lecteurs  du  "  Prix  Cou- 
rant  "  nos  meilleurs  souhaits  de  Noel  et 
nos  voeux  sinceres  de  bonheur  et  de  pros- 
perity pour  Vannee  qui  va  bientot  com- 
mencer. 

Nous  profitons  de  V occasion  pour  expri- 
mer  ici  notre  vive  appreciation  de  V en- 
couragement que  nous  avons  eu  de  la  pro- 
vince de  Quebec  au  cours  de  I'annee,  la 
premiere  que  nous  avons  un  represen- 
tant  direct  dans  ce  territoire. 

Nous  pouvons  assurer  nos  clients  et  le 
commerce  de  la  chaussure  en  general 
que  nous  allons  nous  ef forcer  de  conti- 
nuer  a  meriter  leur  encouragement  en 
donnant,  si  possible,  un  meilleur  service. 


Cbe  Perth  Shoe  Company 

LIMITED. 
PERTH,  ONTARIO. 


En   ecrivant   aux    annonceurt,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  a.v.p. 
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CONTINUATION  DES  PROFITS  BE  LA  SEMAINE  DE 

DEMONSTRATION 

Suggestions  pratiques  pour  la  continuation    des  profits  et  de  I'interet  souleve  par  cei 

evenement   a  succes. 


I 


La  semaine  de  demonstration  nationale  du 
Dr  Scholl,  avec  son  interet  et  ses  profits  excep- 
tionnels,  est  finie,  laissant  derriere  elle  tout  tin 
monde  de  projets  interessants. 

Le  fait  de  voir  pres  de  20,000  magasins  de 
chaussures  profiter  de  cette  semaine  de  de- 
monstration pour  la  mise  en  evidence  de  leur 
Service  du  Confort  du  Pied  a  souleve  un  tel 
interet  que  le  marchand  qui  continuera  a  par- 
ler  a  ses  clients  de  son  Service  du  Soin  et  du 
Confort  du  Pied  en  retirera  des  profits  ininter- 
rompus. 

Quelques  suggestions  utiles  pour  saisir  cette 
occasion  de  fair©  des  profits  continuels. 

1.  Le  soulatgement  que  vous  avez  incontes- 
tablement  donne  en  ajustant  d'une  maniere 
scientifique  les  appareils  du  Dr  Scholl  n'a  pas 
manqu^  d'interesser  grandement  des  centaines 
de  gens  de  votre  district  souffrant  de  maux  de 
pieds  ainsi  que  vos  medecins. 

Demandez  a  votre  quotidien  de  publier  le 
temoignage  des  plus  interessants  de  ces  cas. 
Ces  temoignages  seront  suffisamment  interes- 
sants pour  justifier  l'emploi  de  plusieurs  para- 
graphes.  tel  que,  par  exemple,  le  petit  article 
ci-dessous: 

Un  Marchand  Local  Rend  un 
Veritable  Service 

Le  Service  du  Confort  du  Pied  de 

Cronin  fait  un  bon  travail. 

M.  J.  Cronin,  propri6taire  du  magasin  de 
chaussures  de  ce  nom,  vient  de  terminer 
un  cours  a  The  American  School  of  Practi- 
pedica,  de  Chicago,  pour  le  soulagement 
scientifique  des  maux  de  pieds,  et  il  a  cer- 
tainement  applique'  ses  connaissances  a 
1'avantage  de  ses  clients,  comme  l'atteste 
M.  John  Stevens,  de  Glendale. 
M.  Stevens  souffrait  de  maux  de  pieds  de- 
puis  quelque  temps,  mais  apres  avoir  6t6 
examine  et  trait6  par  M.  Cronin,  il  ne  res- 
sent  plus  aucun  malaise  et  il  est  mainte- 
nant  en  bonne  voie  de  gu6rison. 
Nous  f61icitons  M.  Cronin  de  son  succes  el 
nous  esp6rons  qu'il  va  continuer  son  bon 
travail. 

2.  Une  lettre  ecrite  aux  medecins  de  votre 
localite  et  aux  gens  que  vous  connaissez  com- 
me souffrant  de  maux  de  pieds  maintiendra 


I'interet  et  voudra  dire  plusieurs  clients  nou- 
veaux  pour  vous. 

Un  etalage  continuel  d'appareils  pour  le  con- 
fort du  pied  vous  distingue  des  mar- 
chands  ordinaires. 

'6.  Une  section  de  votre  vitrine,  consacree  a 
Tetalage  continuel  de  votre  Service  du  Confort 
du  pled  vous  distinguera  des  marchands  ordi- 
naires et  attirera  de  nouveaux  clients,  tant 
pour  des  appareils  que  pour  des  chaussures. 


Un  petit  etalage  de  vitrine  coincidant  avec 
notre  publicity  nationale  et  vous  distin- 
guant  des   marchands   ordinaires. 

Eqrivez  et  demandez-nous  de  vous  aider  a 
resoudre  tous  vos  problemes  d'etalages,  de  la 
vente  ou  de  l'usage  de  nos  appareils.  Nous 
vous  fournirons  tous  les  renseignements  dont 
vous  pourriez  avoir  besoin. 

Vous  pouvez  compter  sur  nous  pour  vous 
aider  a  continuer  votre  bon  travail. 


THE  SCHOLL  MFG.  CO. 


112  Adelaide  Sti  E., 
New-York         —         Chicago         — 


TORONTO. 

London 
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A  V occasion  de  Vannee  nouvelle, 
nous  desirous  remercier  nos  clients 
de  leur  encouragement  et  lew  assu- 
rer pour  I'avenir  un  service  encore 
mieux  suivi  si  possible,  que  par  le 
passe. 

Tous  recevront  d*ici  quelques 
jours  notre  nouveau  catalogue  et  la 
nouvelle  liste  de  prix. 

Nous  esperons  qu'il  sera  a  tous, 
un  aide  puissant  pour  stimuler  le 
commerce  dans  les  temps  difficiles 
que  nous  traversons, 

THE  SLATER  SHOE  CO.,  LTD, 


En   ecrivant   aux    annonceura,   mentionnez  "Le   Prix  Courant",   «.v.p. 


18 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  19  decembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  51 


Joyeux  Noel  et  Heureuse  Annee  a  tous  nos 
Clients  et  Amis. 

LES  CONTRE-FORTS    "PERFECT" 

sont  exactement  ce  que  leur  nom  implique,  c'est-a-dire  des  produits  "parfaits"  sous 
tous  rapports.  Le  grand  soin  apporte  a  leur  fabrication  et  l'emploi  de  la  meilleure  fi- 
bre assurent  un  produit  donnant  une 

SATISFACTION    PARFAITE 
Leur  robustesse,  leur  modele,  leur  apparence  et  leur  prix  leur  donnent  la  preference  sur 
tous  les  autres.  lis  sont  garantis  durer  plus  longtemps  que  les  chaussures  elles-memes. 

Faites  l'essai  de  notre  FAUSSE  SEMELLE, 
flexible  et  a  l'epreuve  de  Phumidite.  Cette 
fausse  semelle  est  faite  du  meilleur  materiel 
et  d'une  haute  qualite  uniforme. 


PERFECTION  COUNTER,  LTD. 

699  AVENUE  LETOURNEAUX,  angle  de  la 
rue  Ernest, 

MAISONNEUVE,  MONTREAL. 


LA  CHAUSSURE 

"  GLOBE  PILLOW  WELT  " 

Pour  demoiselles,   fillettes,   enfants   et   bebes 

C'est  une  Veritable  Trepointe  Goodyear  a  Coussin.  Le  soin 
apporte  a  sa  fabrication  lui  assure  une  superbe  apparence,  un 
meilleur  ajustement  et  un  plus  grand  confort,  parce  que  le  Cous- 
sin est  construit  a  mime  de  facon  a  en  faire  partie  integrante. 

Par  suite  des  commandes  de  plus  en  plus  considerables  que 
nous  recevons,  nous  vous  demanderions  de  bien  vouloir  donner 
la  votre  de  bonne  heure,  pour  que  vous  n'ayez  pas  a  subir  de  delai 
inutile  dans  la  livraison  de  vos  chaussures. 

L  ft  PACKARD  &  CO ,  LIMITED,  MONTREAL 

Agents  vendeurs  pour  les  chaussures  "GLOBE  PILLOW  WELT. 

En   ecrlvant  aux   annonccura,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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Nous  prions  notre  nombreuse  clientele  et  \e 
commerce  de  la  chaussure  en  general  de 
vouloir  accepter  nos  souhaits  les  plus  sin- 
ceres  de 


SJN^E 


BO^HgUR 


ePWSPERIcC£ 


pour  Vannee  1920.  Nous  profitons  de  cette 
occasion  pour  remercier  nos  clients  du  ge- 
nereux  encouragement  qu'ils  nous  ont  ac- 
corde  dans  le  passe  et  pour  leur  dire  que 
nous  allons  faire  en  sorte  de  maintenir  les 
bonnes  relations  qui  ont  toujours  caracterise 
nos  affaires  avec  eux. 


KINGSBURY  FOOTWEAR  CO.,  LIMITED 


Specialite  de  chaussures  pour  dames. 


MONTREAL 


QUEBEC 
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Brevete  Brevete 

le  30  dec.  1913  le  26  oct.  1915 

C'est  le  bout  rapporte 

Regardez  bien  le  Bout  Rapporte  (Box  Toe)  de 
votre  chaussure.  De  lui  dependent  non  seulement  le 
style,  mais  encore  la  duree  de  la  chaussure  aussL 

LES  BOUTS  RAPPORTES  VULCO-UNIT  sont 
a  l'epreuve  de  Teau  et  ils  conservent  leur  forme.  lis 
sent  f aits  du  materiel  a  bouts  rapportes  le  plus  resistant 
connu. 

BHCKWITH  BOX  TOE,  LIMITED 

Sherbrooke,  Que.,  Canada. 


Souhaits  pour  un  Joyeux  Noel  et  un  Nouvel  An  heureux  de  la  part  de 

THE  BREITHAUPT  LEATHER  CO.,  LTD. 

Les  plus  grands  et  les  plus  prosperes 
Manufacturiers  de  cuir  de  haute  qualite. 


Employez  pour  la  fabrication  de  vos  chaussures  un  ou  plusieurs  de 
nos  six  fameux  tannages  de 

CUIR  A  SEMELLES 

EN 

HEMLOCK,  UNION  ET  OAK 


THE  BREITHAUPT  LEATHER  Co.,  Ltd. 

Fabricants  du  "  Cuir  a  semelles  qui  sert  de  modele  au  Canada. 

Bureaux  de  ventes:  A  Quebec,  Montreal,  Toronto,  Kitchener,  Vancouver. 
Tanneries  a:  Kitchener,  Penetang,  Hastings,  Woodstock. 
Bureau  principal :  Kitchener. 


» 
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Nos  souhaits  les  plus  sincere*  de  BONHEUR  et  de  PROSPERITE  sont 
acquis  a  nos  nombreux  clients  et  au  commerce  de  la  chaussure  du  Canada. 
L'annee  qui  vient  de  hnir  a  ete  pour  nous  remarquable  sous  plusieurs  rapports 
et  avec  V encouragement  de  nos  amis.et  de  nos  clients,  nous  allons  faire  en  sorte 
d'ameliorer  si  possible  le  service  que  nous  donnons  au  commerce  de  la  chaus-1 
sure,  convaincus  que  nous  sommes,  que  c*est  le  meilleur  moyen  a  notre  disposi- 
Hon  pour  conserver  notre  clientele  et  Vaccroxtre  davantage. 


<v3F**:?; 


MM 

3NE  & 


Mi 


K£ 


'iw  IT1' 


m 


^'ffe 


DUFRESNE  &  LOCKE,  Limitee 


i- 


'~    MA1SONNEUVE,    MONTREAL,    Canada 
Manufacturers  de  Chaussures.      Production  quotidienne  :    5,000  paires. 

Specialites:    GOODYEAR     WELTS    POUR    HOMMES, 
McKAYS  POUR  FEMMES. 
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Joyeux  Noel 


a  nos  amis  du  commerce 
de  la  chaussure 

et  nos  voeux  les  plus  sinceres 
leur  sont  acquis  pour  toutes 
sortes  de  bonnes  choses  en 
1920.  Puisse  I'An  Nouveau 
leur  apporter  Sante,  Richesse 
et  Prosperite. 


VOS  BES9BNS  P@UR  1920 

Les   besoins   <les   marchands   de   chaussures   pout1   la   procli 

enticement  anticip6s  par  nous.     Nos  stocks  sont  Snor- 

notre  choix  .-onsiderable  et  nos  Iignes  tres  completes.    NulLe  pari 

(His  troirverez  un  Stalage  plus  approprie  ni  plus  complet  que 

eelui    que    nous    offrons    presentement    a    1'examen    du    marchand    de 

me   qui   tient   h   la  clientele   des   families.      Lor 
none  voyageur  se  prescntera  chez  vous,  n'oubliez  pas  qu'il  representee 
une  i  position  de  garantir  un  veritable  servi 

Nous  sollicitons  votre  clientele  pour  1920. 


The  Miner  Shoe  Company,  Ltd, 

Montreal  Ottawa  Quebec  Toronto 

Agents  pour  la  celebre  Chaussure  en  Caoutchouc  Miner 
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A  nos  nombreux  amis  — 

Un  Joyeux  Noel 
et  une  Bonne  et 
Heureuse  An  nee 


Que  Noel  de  cette  annee  appor- 
te  joie  et  bonheur  a  chacun  d'entre 
vous,  et  fasse  que  VAn  Nouveau  sur- 
passe  tous  les  autres  en  sante  et  en 
prosperite  pour  vous. 


Tels  sont  les  voeux  de 


DUPONT  &  FRERE 

Fabricants  de  bonnes  chaussures 

301    Avenue  Aird,  MONTREAL. 


mr 
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Joyeux  Noel  !  Bonne  et  Heureuse  Annee  ! 

■ >&$$*- 

Prenez  en   stock  les 

CHAUSSURES  FINES  MCKAY  POUR  DAMES 

faites    par    la    fabrique 

Lady  Belle  Shoe 


L'eleo-ance  de  leurs  modeles,  leur  qualite  resistante,  le  confort  qu'elles  donnent  plairont  sGre- 
ment°a  votre  clientele,  quelque  difficile  qu'elle  soit,  et  les  ventes  repetees  que  vous  ferez  vous  re- 
comDeneeront  de  la  sagesse  que  vous  avez  eue  de  pousser  la  vente  de  ces  chaussures.  En  depit 
de  la  hausse  generale  de  la  matiere,  nous  pouvons  vous  offrir  des  prix  qui  rendront  vos  ventes 
faciles  tout  en  vous  laissant  une  bonne  marge  de  profits.^ 
Pour  plus  de  renseignements,  ecrivez-nous  aujourd  hui  meme. 

THE  LADY  BELLE  SHOE  COMPANY,  LIMITED 

Fabricants  de  chaussures  fines  McKay  pour  femmes 

KITCHENER,      -      -     Ontario. 


h.  o.  Mcdowell 


H.    N.    LINCOLN 


^IMONAL  SUPpLy 


linportateurs 
Manufacturiers 


Montreal.  ACCESSOIRES  de  FABRIQUES  de 


"Jobbers" 
Agents  vendeurs 

CHAUSSURES 


Bureau-chef     et     fabrique: 

37  RUE  FOUNDRY  S. 

Kitchener. 


REPRESENTANTS: 

American  Lacing  Hook  Co.,  Wal- 
tham,  Mass.  Crochets  a  lacets  et 
machines  pour  fixer  les  crochets. 

Armour  Sand   Paper 

Works,  Chicago,  III.  Tissu  et  pa- 
pier Crystolon  pour  frapper  et 
degraisser. 

Boston    Leather   Stain   Co.,    Boston, 

Mass. 
Encres,  teintures,  cires,  etc.,   Blan- 
chiment  Cyclone. 

The  Ceroxylon  Co.,  Boston,  Mass. 
Ceroxylon,  la  cire  liquide  parfai- 
te. 

Renforcement  de  contre-fort  et  at- 
tache-talon  Staytite. 


Dean   Chase   Co.,    Boston,    Mass. 

Articles    pour   chaussures,   fil    de 

coton. 
The  Ls.  G.  Freeman  Co., 

Cincinnati,  O. 

Machinerie   a  chaussures. 
Hazen    Brown   Co.   Brockton,   Mass. 

Bouts     rapportes     impermeables, 

Gomme,   ciment   a   caoutchouc. 
Lynn   Wood    Heel   Co.,   Keene,   N.H. 

Talons  en  bois  et  blocs  pour  em- 

porte-piece. 
Markem   Machine  Co.,  Boston, 

Mass. 

Machines   a    marquer   et  frapper, 

composes,  encres. 
M.  H.  Merrlam  &  Co.,  Boston, 

Mass. 

Machines    a     coudre,'    a     arreter, 

etc. 


Puritan  Mfg.  Co.,  Boston,  Mass. 

Machines  a  coudre  avec  fil  cire. 

Procede    Poole    pour   fausses   se- 

melles  Goodyear. 
The    S.    M.    Supplies   Co.,   Accessoi- 

res   de   fabriques,   Aiguilles,   etc. 

J.  Spaulding  &  Sons  Co.,  N. 

Rochester,  N.H. 
Contre-forts  garantis  en  fibre, 
fausses   semelles  en   fibre. 

The   Textile   Mfg.  Co.   Toronto, 

Ont. 

Lacets  a  chaussures. 
United  Stay  Co.,  Cambridge,  Mass. 

Cuir    et    imitation    de    cuir,     Tre- 

pointe,  etc. 
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LAISSEZ-NOUS  VGUS  AIDER  A¥EC  VOS  TROUBLES  D'EM- 

PAOUETAGE 

Nous  fabriquons  toutes  sortes  de  boites  en  carton  pour  les  rrarchandises 
suivantes:  chaussures,  bonbons,  chocolats,  ferronnerie,  tabac,  tricots, 
lainages,  cereales,  epices,  essences,  cartouches,  remedes,  papeterie,  pro- 
duits  chimiques,  etc.,  etc. 

DECIDEZ  MAINTENANT  DE  NOUS  CONSULTER. 

Une  demande  ne  vous  placera  sous    aucune  obligation. 

En  ecrivant,  mentionnez  ce  que  vous  voulez  empaqueter,  donnez  les  di- 
mensions et  les  quantites  que  vous    voulez  acheter. 

"LA     MAISON      DU     SERVICE" 

♦limits 


BOITES    DE    CARTON    1)E    TOUS    GENEES 

862-864,  Avenue  Lasalle         .  .         .      Montreal,  Que, 

Nous  voulons  seulement  Toccasion  de  le  prouver. 


Cuir  de  cote 

de  haute  qualite  de 


ROBSON 


Cote  chrome  de  couleurs  Cotes  vernis  chromes 

Cotes  Kip  Gun  Metal  Cotes  Kip  Box 

Cotes  Kip  Mats  Rennes  (couleurs  diverses) 

Grenele  Armee  Retan  Splits  Chrome  Ooze 

Echantillons    fournis    avec   plaisir 

NOS  MEILLEURS  VOEUX  DE  BONNE  AN  NEE 

THE  ROBSON  LEATHER  CO.,  Limited. 

OSHAWA,   Ont. 
Montreal  Quebec 
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OFFRIR  a  vos  clients  de  belles 
chaussures  qui  repondront  a 
toutes  leurs  exigences  en  fait  de  mo- 
deles  a  la  derniere  mode,  tout  en 
leur  donnant  satisfaction  sous  les 
rapports  de  la  duree  et  du  confort, 
est  Tun  des  moyens  certains  d'atti- 
rer  et  de  conserver  une  clientele  pro- 
fitable. Les  chaussures  qui  edifie- 
ront  le  plus  rapidement  un  tel  com- 
merce sont  les  lignes 


DA--LA--CO 

Welts   et   McKays   pour   hommes   et 
femmes. 

PATRICIA 

Turns  pour  femmes. 

METROPOLITAN 

Welts    et   McKays    pour    hommes    et 
femmes. 


CHAUSSURES 

Qui  edifient       \ 
un  commerce     1 

Une  grande 

variete  au  choix 

de 

Modeles  faciles 

a  vendre 

a  des 

prix  populaires 

profitables. 


A  Voccasion  de  Noel  et  du  Jour  de 
I* An,  nous  offrons  a  notre  nombreuse 
clientele  nos  meilleurs  souhaits  de 
bonheur  et  de  prosperite  pour  Vannee 
nouvelle. 


Daoust,  Lalonde  &  Cie,  Limits 

MONTREAL. 

Succursales:  The  Metropolitan  Shoe  Co.,  91  rue  Saint-Paul. 

Daoust  &  Cie,  60  Boulevard  Beaumarchais,  Paris,  France. 
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Souhaits 


A  cette  saison  de  Vannee  nous  vous 
adressons  ncs  meilleurs  souhaits  de 
sante  et  de  prosperity  pour  le  Nouvel 
An. 

The  Columbus  Rubber  Co. 
of  Montreal,  Limited. 

1349  rue  DeMontigny  Est,  Montreal. 


Montreal 


Avec   succursales  a 
Ottawa  Winnipeg  Calgary 
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Nous  adressons  a  tous  nos  clients  et  amis  nos  meilleurs  voeux  de  bonheur 
et  de  prosperity  a  Voccasion  de  Noel  et  dtt  Nouvel  An. 

C'EST  UNE  IDEE  DE  L'ANCIEN  TEMPS 

que  de  croire  que  le  cirage  a  chaussures  ne  se  vend  pas  en  hiver.    Cela  n'arrive  pas  avec  le 

CIRAGE    A    CHAUSSURES 

NUQGET 

Ce  cirage  se  vend  durant  toutes  les  saisons  de  I'annee.    II  conserve  le  cuir  souple,  donne  un  poli 
luisant,  resistant  et  rend  les  chaussures  impermeables.    II  est  bon  egalement  pour  les  claques. 

Vous  pouvez  vous  en  procurer  durant  tout  I'hiver.    II  ne  gelera  pas. 

Donnez  votre  commande  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez-nous. 

THE  NUGGET  POLISH  CO.,  Limited, 

Toronto. 


UN 

JOYEUX 

NOEL 


UNE 
BONNE  et  HEUREUSE 

ANNEE 


Nous  remercions  nos  clients  de  Vencoura- 
gement  qu'il  nous  ont  accorde  durant  Vanned 
1919.  Nous  leur  adressons  ici  nos  voeux  les  plus 
sinceres  de  bonheur  et  de  prosperite  pour  VAn 
Nouveau,  et  nous  esperons  qua  Vaide  de  nos  li- 
gnes  si  remarquables,  Us  feront  de  plus  grosses 
affaires  que  jamais  en  1920. 


La  Compagnie  A         T\  |p  l^J  fk 

de  Chaussures      Mmj/m      Jtv5-^l^l*\ 

Angle  rue  Ernest  et  3eme  avenue,  Maisonneuve,  Montreal 
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U5AC 


r>L.  <i<zrnifii6lk'afia*i    el  le   pe/i<so*inel 

Untied  Q)A<2e    <J/Ccicni*ie/Z4i   (^omparit/ 
<yf  L~<ificid<z    dL.€*nile<i 

0/O4ieu4c  fLsto'e/ 

tidee    leu  16    Qoeux    <e6  fi/ttA    atficea>6    </e     ovn/iewr     e/ 


iJXContrdal  T)ix-neuf-cent  dix-neuf. 
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CHAUSSURES  POUR  ENFANTS 

Pour  repondre  aux  demandes  du 
"  jobber  " 

Notre  production  comprend  une  ligne  complete 
de  McKays  pour  bebes  et  enfants  et  nous  venons 
d'y  ajouter  une  ligne  nouvelle  pour  fillettes. 
Nous  nous  ferons  un  plaisir  de  vous  faire  voir 
des  echantillons  de  nos  formes  les  plus  popu- 
lates et  de  vous  donner  nos  meilleures  cotations. 
Vous  etes  invites  a  venir  visiter  notre  fabrique 
munie  d'un  outillage  moderne  et  de  toutes  les 
facilites  pour  manufacturer  un  produit  de  pre- 
miere classe.  Vous  constaterez  qu'elle  est  dirigee  par  des 
hommes  ayant  plusieurs  annees  d'experience  pratique  —  d'ou 
la  garantie  d'une  qualite  recommandable. 

OJREffS  SHOE  MFG.  CO., 

REG'D 

-      -      -        -     QUEBEC,  P.  Q. 

~  ~~ — 


1 1    rue   Belleau 


TELEPHONE    6632 


SPECIALTY:    SPORTING  SHOES 


JOS.    TANGUAY 

FABRICANT   DE  CHAUSSURES 
BOOT  AND  SHOE   MANUFACTURER 


ANGLE   DES   RUES   DU   ROI    ET   ST-DOM INIQUE 


COR.   DU    ROI   AND   ST.   DOMINIQUE  STS. 


QUEBEC,  Decembre  1919 
A  vous  lecteur, 

L1 annee  1919  sera  bientot  ecoulee,  mais  je  ne  puis  la  laisser 
finir  sans  adresser  un  cordial  merci  a  mes  nombreux  clients  pour 
1 ' encouragement  recu,  et  vous  offrir  mes  meilleurs  voeux  pour  la 
nouvelle  annee. 

J'espere  que  1" annee  qui  finit  vous  a  ete  profitable  et  que 
j'aurai  le  plai.~ir  d-^  vous  servlr  comme  par  le  passe,  vous  assurant 
d'avance  de  ma  meilleure  attention. 

Je  vous  prle  de  noter  des  maintenant  que  j'aurai  quelque 
chose  de  tres  nouveau  a  vous  offrir,  et  specialement  dans  la 
BOTTINE  A  PATINS,  d  s  mrdele?  qui  vous  seront  une  SURPRISE,  et  il 
sera  de  votre  interet  comme  du  mien  de  voir  ces  echantillons  avant 
de  placer  vos  commandes  pour  la  prochaine  saison. 

Encore  une  fois  mes  meilleurs  voeux  pour  votre  succes. 


Bien  a  vous , 


JOS.  TANCUAY 
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Nous  of  irons  a  tous  nos  amis  et  a  tous  nos 
clients  nos  voeux  sinceres  de  Sante,  Bon- 
heur  et  Prosperite  pour  la  nouvelle  annee. 


Chaussures  a  prix  moderes  pour  dames. 

Oxfords,  Escarping  et  Bottines  Hautes 

EN 

Cuir  et  en  Materiel  Blanc 

Splendide  variete  et  valeurs  veritables 

avec 
chaque  ligne  que  nous  of frons. 


Le  choix  considerable  que  nous  avons 
prepare  pour  la  saison  prochalne  m6- 
rite  votre  examen  soigne\  On  y  trou- 
vera  une  grande  variete  de  nouveaux 
rnodeles  a  la  mode,  jolis  et  chics,  qui 
seront  surement  populaires  et  de 
vente  facile.  Une  bonne  qualite  et  un 
service  satisfaisant  sont  assures  avec 
ces  chaussures. 


A  partir  du  Jour  de  1'An,  nous  serons  en  mesure 

d'apporter  une  attention  prompte  a  toutes  les 
commandes  d'automne  que  Ton  voudra  bien 

nous  confier. 


Nous  ne  vandons  qu'aux 
"Jobbers" 


Ne  manquez  pas  de  voir 
nos    echantillons. 


GAGNON,  LACHAPELLE  &  HEBERT 

55  rue  Kent      -      -      -      MONTREAL,  Que. 

Chaussures  pour  dames  et  demoiselles. 
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POUR  FAIRE  DES  VENTES  REPETEES 


Prenez  en  stock  les  chaussures  GERMAIN  et  chaque  paire  que 
vous  vendrez  vous  vaudra  plusieurs  autres  ventes,  tellement  vos 
clients  seront  satisfaits  du  service  donne  par  ces  chaussures  de 
qualite. 

Les  chaussures  GERMAIN  pour  enfants  representent  actuelle- 
ment  la  meilleure  valeur  sur  le  marche,  tant  pour  le  marchand  que 
pour  le  client. 

Le  soin  apporte  a  la  fabrication  de  nos  chaussures  leur  donne  une 
DUREE  et  un  CONFORT  que  seules  des  chaussures  faites  par  un 
specialiste  peuvent  avoir. 

Outre  les  avantages  exceptionnels  offerts  par  nos  chaussures, 
nous  les  vendons  a  des  prix  qui  laissent  au  marchand  une  superbe 
marge  de  profits. 

Notre  service  de  livraison  est  rapide  et  nous  garantissons  vous 
donner  entiere  satisfaction. 


LOUIS  GERMAIN 

Specialiste  en  fait  de  chaussures  "  Turn  "  pour  enfants. 

251,  rue  Christophe-Colomb,  Montreal. 
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A  NOS  CLIENTS 

L'annee  qui  finit  a  ete  exceptionnelle  pour  nous. 

Durant  1919,  nous  n'avons  rien  epargne  pour  maintenir  le  renom  et  la\ 
haute  qualite  de  nos  chaussures  ainsi  que  la  ponctualite  de  notre  service.  Nous 
avons  fait  en  sorte  d'offrir  a  nos  nombreux  clients,  des  lignes  dont  les  qualites 
exceptionnelles  comptaient  pour  beaucoup  dans  le  succes  de  leur  commerce. 

En  1920,  nous  allons  encore  faire  mieux,  si  possible,  et  nous  profitons  de 
^occasion  pour  leur  offrir  nos  souhaits  sinceres  de  SANTE,  BONHEUR  et 
PROSPERITE  et  les  assurer  que  nous  ferons  en  sorte  de  continuer  a  meriter 
leur  precieux  encouragement,  si  necessaire  a  nos  interets  mutuels. 

La   Maison   GIROUARD  Limitee 

(Successeurs  de  The  E.  T.  Shoe  Company) 
St-Hyacinthe,  Que. 
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POUR  LA  NOUVELLE  ANNEE 

Nous  presentons  a  tous  nos  clients  et 
au  commerce  de  la  chaussure  en  ge- 
neral, nos  voeux  les  plus  sinceres  de 

SANTE, 

de  BONHEUR 

etde    PROSPERITE 

Nous  profitons  egalement  de  Vocca- 
sion  pour  leur  rappeler  que  nous  al- 
lons  continuer  a  nous  ef forcer  de  leur 
donner  un  service  aussi  satisfaisant 
que  celui  que  nous  leur  avons  donne 
dans  le  passe,  afin  de  meriter  V  encou- 
ragement qu'ils  nous  ont  si  chaleu- 
reusement  accorde  depuis  que  nous 
sommes  en  affaires. 

J.   R.   Labelle 


229  rue  Lemoine, 


MONTREAL. 
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CLAQUES 


pour  tous  les  modeles  et  toutes  les  formes  de 
chaussures  portees  par  les  hommes,  les  femmes 
et  les  enfants, 

Peu  importe  ce  qu'il  vous  manque  pour  completer  votre  stock 
de  daques,  ecrivez  ou  telegraphiez  a  notre  succursale  de  service 
la  plus  rapprochee.  Vous  pouvez  de  cette  maniere  vous  pro- 
curer exactement  ce  qu'il  faut  a  votre  commerce,  afin  d'ajuster 
parfaitement  tous  les  clients  qui  entrent  dans  votre  magasin, 
avec 

LES  PRODUCTS  DU  SYSTEME  DOMINION 

RUBBER 

Les  "Jacques  Cartier"  —  "Merchants"  —  "Maple  Leaf"  — 
"Dominion"  —  "Granby"  et  "Daisy"  sont  les  six  marques  qui 
sont  annoncees  d'un  ocean  a  I'autre.  Mettez  en  evidence  les 
marques  les  mieux  appropriees  a  votre  commerce,  et  de  cette 
facon  vous  aurez  tous  les  avantages  de  notre  publicite  dans  les 
quotidiens,  dans  les  magazines  et  sur  les  grandes  affiches. 

Vous  pouvez  avoir  un  service  rapide  et  satisfaisant  par  I'inter- 
mediaire  des 

Succursales  de  service  du  systeme  Dominion  Rubber 

situees  a 

Halifax,  St.  John,  Quebec,  Montreal,  Ottawa,  Belleville,  Toronto,  Hamilton, 
Brantford,  London,  Kitchener,  North  Bay,  Fort  William,  Winnipeg,  Brandon, 
Regina,  Saskatoon,   Edmonton,  Calgary,   Lethbridge,  Vancouver  et   Victoria. 
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Notes  sur  le  Cuir  et  la  Chaussure 


.  j 


Les  arraires  ont  marque  un  grand  progres  dans 
toutes  les  branches  pendant  les  deux  dernieres  se- 
maines.  Les  detaillants  rapportent  un  regain  d'ac- 
tivite  et  la  disparition  graduelle  du  malaise  et  du 
soupcon  cre6s  par  les  rapports  sensationnels  des 
journaux  au  sujet  des  profits  exageres.  Les  com- 
missionnaires  rapportent  egalement  une  grande  ac- 
tivity dans  le  rSassortiment  et  deelarent  que  le  mois 
courant  promet  d'etre  aussi  satisfaisant  que  d'or- 
,dinaire  pour  la  chaussure.  Beaucoup  d'ennui  et  de 
palaise  a  ete  cree  par  T'Ordre"  du  Conseil  du  Com- 
merce, qui  a  6te  interprets  comme  s'il  signifiait  que 
le  delaillant  n'avait  droit  d'ajouter  qu'un  tiers  au 
prix  d'achat  des  chausures  dans  le  commerce  de 
gros.  Cela  aurait  un  resultat  desastreux  pour  le 
commerce  de  detail.si  cela  avait  6te  vrai,  mais  l'or- 
dre  montre  lui-meme  que  le  pourcentage  doit  etre 
calcule  sur  le  prix  de  vente,  ce  qui  signifie  natu- 
rellement  une  augmentation  de  50%  sur  le  prix  de 
facture.  Ceci  est  considere  comme  tres  satisfai- 
sant par  le  ban  et  l'arriere-ban  du  detail,  car  il  n'y 
[a  pratiquement  rien  de  change  en  ce  qui  concerne 

es  benefices.  Comme  le  disait  un  detaillant:  "Cela 
taurait  pu  etre  pire".  Etant  donne  que  l'opinion 
lubJique  avait  StS  travaillee  par  les  rapports  sensa- 

ionnels   des  journaux,   il   6tait  a   craindre  qu'on 

?renne  quelque  mesure  draconienne  qui  aurait  pa- 
!*alys6  les  affaires  au  moment  le  plus  important  et 
fe  plus  critique  de  l'annee.  Rien  de  plus  mauvais 
pi'a  peut-etre  6te  fait  que  de  donner  au  public  la 

ausse  impression  que  les  chaussures  allaient  dimi- 

luer  de  prix. 

Les  prix  vont-ils  baisser  ?  Comme  question  de 
ait,  beaucoup  de  detaillants  par  tout  le  pays  se 
soht  contented  d'un  benefice  moindre  que  celui  qui 
eur    6tait    permis  par  le  reglement  du  Conseil  du 

ommerce.  Un  certain  nombre  se  sont  efforces  de 
ravailler  avec  un  faible  benefice  d'un  tiers  du  prix 
:outant  et  ne  sont  arrives  qu'a  vivre  bien  modes- 
ement  d'annSe  en  ann6e  sans  avoir  aucune  reserve. 

e  Conseil  du  Commerce,  qui  a  certainement  etudie 
ous  ces  faits  et  qui  s'est  rendu  compte  des  frais  du 

ommercant,  a  bas<§  son  reglement  sur  le  fait  equi- 
lable  que  le  comm'ercant  doit  r^aliser  en  plus  de 

on  salaire  et  de  ses  depenses  courantes  d'affaires, 


un  profit  qui,  d'apres  les  experiences  repetees,  ne 
doit  pas  etre  moindre  que  de  25%  de  ses  ventes  et 
non  pas  de  son  prix  coutant.  Le  geste  du  Conseil 
du  Commerce  vient  donner  raison  a  la  campagne 
qui  a  ete  faite  depuis  des  annees  pour  demontrer 
que  le  detaillant  de  chaussures  doit  ajouter  une 
moyenne  de  50%  a  son  prix  coutant  pour  realiser 
un  benefice  approprie  a  son  commerce. 

Les  fabricants  de  chaussures  sont  tres  affai- 
res. Quelques  fabricants  ont  leurs  co-mmandes  de 
printemps  en  bonne  voie  d'execution,  tandis  que 
d'autres  sont  obliges  d'attendre  par  suite  de  man- 
que de  materiel  ou  pour  d'autres  considerations. 
On  se  plaint  en  general  des  expeditions  de  cuir, 
surtout  celles  venant  de  l'autre  cote  de  la  frontiere. 
Des  ordres  vieux  de  plusieurs  mois  ne  sont  remplis 
que  maintenant  et  les  livraisons  n'aiTivent  pas  as- 
sez  vite  pour  permettre  aux  fabricants  de  fournir 
les  differents  genres  de  marchandises.  Les  mai- 
sons  de  cuir  canadiennes  semblent  bien  servir  leurs 
chents,  bien  qu'on  entende  ga  et  la  quelques  plain- 
tes  au  sujet  du  retard  dans  la  livraison  et  de  la 
trop  grande  attention  apportee  au  commerce  d'ex- 
portation.  Autant  que  nous  sachions,  il  n'y  a  ce- 
pendant  aucune  raison  d'accuser  l'importance  des 
exportations  faites  par  les  tanneurs  canadiens  d'a- 
voir  eu  quelque  repercussion  sur  les  besoins  inte- 
rieurs.  Les  ordres  de  printemps  continuent  a  arri- 
ver  dans  les  cas  ou  les  detaillants  avaient  tout  d'a- 
bord  achete  avec  tant  de  parcimonie  qu'ils  compren- 
nent  maintenant  qu'ils  vont  se  trouver  au  depour- 
vu.  Le  reassortiment  est  bon,  quoiqu'il  n'atteigne 
pas  celui  des  autres  annees  a  cette  epoque.  Les 
detaillants  semblent  suivre  la  situation  de  tres  pres. 
Us  se  sont  trouves  presque  desempares  le  mois  der- 
nier par  suite  de  la  mauvaise  interpretation  des  or- 
dres du  Conseil  du  Commerce.  On  a  beaucoup  parle 
d'annulations  probables  s'il  etait  prouv6  que  le 
pburcentage  indique  devait  s'appliquer  au  prix  cou- 
tant. Nombre  de  fabricants  ont  recu  de  pressantes 
demandes  a  ce  sujet  et  meme  les  commercants  de 
cuir  ont  ressenti  la  force  du  frisson  qui  a  passe  sur 
cette  branche  de  commerce  par  suite  de  la  crainte 
de  quelque  mesure  draconienne  de  la  part  du  Con- 
seil du  Commerce. 
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-,;- Cuirs  et  peaux.  —  Les  ventes  de  cuirs  ont  ete 
tres  actives,  bien  qu'aucun  mouvement  extraordi- 
naire ne  se  soit  produit.  Les  fabricants  de  chaus- 
sont  venus  s'approvisionner  sur  le   marche, 

II  y  a  quelque 


sures 

mais  ont  achetS  avec  precaution 
tendance  a  faire  certaines  concessions  sur  les  qua- 
Htes  inferieures,  mais  toutes   les    bonnes  lignes  se 
maintiennent  fermes  dans  les  cours  des  tanneurs. 
Les  fabricants  semblent  disposer  a  suivre  une  poli- 
tique d'attente  et  esperent  toujours  un  marche  plus 
facile     Bien  que  rien  n'indique  une  nouveUe  hausse 
pour  les  cuirs,  il  n'y  a  rien  non  plus  qui  promette 
une  baisse  pour   les    meilleures   qualites,  qui   non 
seulement  sont  en  grande  demande,  mais  qui  enco- 
re ne  semblent  pas  etre  en  quantite  suffisante  pour 
*  satisfaire.    L'exportation  est  tres  active  des  expe- 
ditions extraordinairement  importantes  ont  ete  fai- 
tes dernierement  en  Grece.    La  demande  est  bonne 
^  egalement  dans  le  Royaume-Uni,  bien  que  les  ap- 
provisionnements  locaux  semblent  etre  de  nouveau 
a  la  hauteur  des  besoins.    De  grosses  expeditions 
de  cuir  fin,  principalement  du   cuir  verni,  ont  et6 
faites  durant  le  mois  passe.   Pour  les  peaux  de  che- 
vre  et  de  mouton  la  situation  est  toujours  tres  fer- 
ine et  il  n'y  a  aucune  indice  de  baisse.    Le  marche 
des  peaux  continue  a  etre  tranquille  et  on  a  accu- 
mule  quelque  stock  le  mois  passe.    Les  gros  boeufs 
de  boucherie  sont  cotes  a  46  cents  et  les  buffles  de 
campagne  sont  descendus  a  31  cents.    Dans  l'Ame- 
rique  du  Sud  les  peaux  des  monts  Bagota  se  main- 
tiennent  dans  les  environs  de  48  cents,  mais  il  n'en 
aJpas  ete  fait  beaucoup.  L'abattage  a  naturellement 
augments  pendant  le  mois  d'octobre  et  en  raison 
de  la  rarete  du  fourrage,  les  bestianx.ont  ete   en 
plus  grand  nombre  qu'auparavant.   On  s'attend  a  ce 
que    le   marche  s'ameliOre   d'ici    quelque  temps  et 
que   les  peaux  de  buffles  atteignent  le   prix   de   30 
cents  avant  longtemps.    Les  tanneurs  ne  semblent 
pas  beaucoup  acheter  et  vivent  dans  la  conviction 
que  le  marche  va  continuer  a  s'ameliorer. 

La  Belgique  est  inondee  de  chaussures  —  Le 
Ministere  du  Commerce  vient,  dit-on,  d'etre  avise 
que  le  marche  beige  est  actuellement  inonde  de 
'  chaussures  importees.  Les  envois  sont  arrives  si 
nombreux  des  Etats-Unis,  de  Suisse,  d'Espagne,  de 
'  France  et  de  Hollande,  que  les  importateurs  sont 
Obliges  de  reexporter  une  partie  des  stocks.  Le 
prix  de  detail  des  chaussures  importees  est  si  Sie- 
ve que  le  public  a  ete  tres  lent  a  acheter.  En  depit 
de  l'importance.des  stocks  en  mains,  il  semble  n'y 
avoir  que  peu  d'espoir  de  baisse  dans  les  prix. 

Les  fabricants   de   chaussures  beiges   se  plai- 

gnent  amerement  des  gros  achats  faits  recemment 

S  retranger.  •  Les   fabricants  beiges   sont  grande- 

'  jnent  embarrasses  par  le  prix  Sieve  des  materiaux, 

1    principalement  le  cuir  amSricain.    En  vue  de  reme- 

dier  a,  cette  situation,  un  syndicat  de  fabricants  de 

"'  chaussures  a  sounds  au  gouvernement  la  question 

"de  produire  une  chaussure  natJonale  a  un  prix  rai- 


sonnable.  On  espere  que  de  cette  facon  les  fabri- 
cants beiges  seront  capables  de  produire  un  arti- 
cle qui  ne  se  vendra  pas  plus  de  50  francs,  qui  re- 
pondra  a  une  demande  urgente  du  public  et  qui  en 
meme  temps  protegera  les  interets  de  l'industrie 
beige  de  la  chaussure. 

Quoique  la  Belgique  n'ait  importe  que  peu  de 
chaussures   des  Etats-Unis  avant  la  guerre,  il  est 
probable    que    dans  des    conditions    normales   les 
chaussures  de  bonne  quality  pourraient  se  vendre 
de  plus   en   plus.      Cejendant  les  prix  inusites  des 
chaussures  ainsi  que  la  prime  enorme  a  payer  sur 
le  change  du  dollar  empecheront  certainement  tou- 
te  augmentation  de  ventes  pour  le  moment.      Les 
acheteurs  beiges  peuvent  maintenatfit  se  faire  faire 
sur  place  des  chaussures  a  meilleur  marche  que  ne 
leur  reviendraient  les  chaussures  importees,  ce  qui 
naturellement  rSduit  encore  les  chances  de  vente 
immediate.    Les  achats  de  cuir  importe  ont  egale- 
ment ete  tres  importants  pendant  les  mois  derniers 
et  quelques  marchands  sont  surcharges  de  stock. 


NOTES  SUR  LE  CAOUTCHOUC 


Les  demandes  actuelles  de  caoutchouc  faites 
par  les  marchands  de  gros  et  les  fabricants  sem- 
blenf  depasser  cel?es  des  annees  passc-es.  Cela  est 
d'autant  plus  difficile  a  comprendre  que  l'hiver  der- 
nier a  ete  particulierernent  doux  et  que  les  detail- 
lants  ont  un  Stock  important  en  mains.  II  sembhi* 
done  rai^oniiable  de  supposer  que  les  ordres  pour 
cet  automne  ne  seraient  pas  aussi  considerables 
car  on  pensait  generalement  qu'il  resterait  un  peu 
partout  des  stocks,  important. 

Et  bien  que  cette. saisoh  ait  ete  prevue  comme 
une  saison  de  reassortiment  plutot  que  comme  une 
saison   de   commandes,   des   ordres   arrivent  assez 
importants,  particulierernent  de  l'ouest.     La  seule 
explication  que  Ton  puisse  donner  a  cela,  e'est  que 
les  commandes  du  printemps  dernier  n'ont  pas  ete 
aussi  importante  que  d'habitude,  parce  que  l'hiver 
dernier  avait  ete  tres  doux  et  que  Ton  s'attendait 
a  ce  que  l'hiver  actuel  le  serait  Sgalement,  en  outre 
dans  certaines  parties  de  l'ouest  la  moisson  n'avait 
pas  6te  aussi  bonne  qu'on  l'aurait  d^siree  et  tout 
faisait  prevoir  que  les  ordres  seraient  places  avec 
precaution.    Mais  il  y  a  trois  semaines  environ  une 
abondante  chiite  de'  neige  marquant  assez  dure- 
ment  le  commencement  de  l'hiver  a  cree  une  de- 
mande de  chaussures  de  caoutchouc  plus  tot  que 
d'habitude. 

Dans  l'Ontario  les  ventes  sont  au-dessus  de  la 
normale  en  depit  du  fait  que  le  temps  a  ete  ex- 
traordinairement doux  et  Ton  s'attend  a  ce  que  la 
demande  des  caoutchouc  soit  plus  grande  que  les 
annees  prScedentes  des  que  le  froid  et  la  neige  au- 
ront  fait  leur  apparition  rSelle.  Les  marchands  de 
igros  et  les  fabricants  pensent  aussi  que  le  prix  eleve 
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des  chaussures  de  cuir  sont  pour  quelque  chose 
dans  l'augmentation  de  la  demande  des  caout- 
choucs. Les  gens  portent  sous  des  claques  des 
chaussures  qu'ils  ne  porteraient  pas  ordinairement 
sans  caoutchouc.  Dans  les  chaussures  de  fatigue 
et  celles  pour  les  chantiers  de  bucherons,  les  ven- 
tes  ont  augmente  et  cette  augmentation  est  sans 
aucun  doute  causee  par  le  prix  eleve  du  cuir.  Ce- 
pendant  les  fabricants  de  chaussures  fortes  de  tra- 
vail disent  qu'ils  sont  tres  occupes. 

Les  prix  de  quelques  lignes  ont  augmente,  et 
le  nouveau  tarif  a  ete  mis  en  vigueur  a  partir  du  ler 
decembre.  Cette  augmentation  n'a  porte  que  sur 
les  articles  en  caoutchouc  avec  tiges  en  cuir  pour 
les  gros  ouvrages.  Pour  la  qualite  No  1  l'augmen- 
tation a  6te  d'environ  25  a  30  pour  cent  et  pour  le 
No  2  de  10  a  20  pour  cent. 

Articles  de  tennis.  —  Les  ordres  continuent  a 
arriver  pour  les  articles  de  sport  et  de  tennis.  Les 
fabriques  quoique  bien  meme  mieux  preparees  que 


la  saison  derniere  pour  satisfaire  aux  demanded 
presentes  et  futures,  auront  fort  a  faire  pour  rS- 
pondre  aux  besoins  du  commerce.  II  semble  que 
beaucoup  de  detaillants  n'ont  compris  qu'un  peu 
tard  qu'il  y  aurait  une  grande  demande  dans  ces  li- 
gnes a  la  saison  prochaine  et  ils  augmentent  consi- 
derablement  leurs  comandes.  Ce  qui  aide  beaucoup 
le  fabrioant,  c'est  que  beaucoup  de  clients  ont  d6ja 
place  leurs  ordres.  Les  commandes  additionnelles 
sont  une  bone  precaution  pour  les  detaillants  et 
dans  bien  des  cas  elles  ne  seront  pas  livr6es  aussi 
tot  que  les  commandes  originales. 

Caoutchouc  brut. — En  depit  du  fait  que  le 
stock  disponible  est  beaucoup  plus  abondant  qu'il 
y  a  quelque  temps,  le  prix  reste  ferme.  Le  prix  de 
novembre  et  decembre  est  de  541/2  cents.  Le  prix 
pour  le  stock  de  1920  varie  de  55  a  55y2  cents.  Un 
rapport  recent  dit  que  le  caoutchouc  de  planta- 
tion a  subi  un  leger  recul  et  vaudra  de  52y2  a  53 
cents  pour  expedition  en  juin. 


Les  conditions  du  marche  de  la  chaussure 


La  plupart  des  detaillants  sont  loin  d'etre  d'ac- 
cord  sur  la  question  des  achats  qui  est  un  des 
points  les  plus  importants  du  commerce  de  detail. 
Tout  d'abord  nous  sommes  dans  une  saison  inter- 
mediaire  ou  plus  justement  on  peurrait  dire  que  la 
saison  est  passee  car  un  grand  n  ombre  de  voya- 
geurs  sont  rentres,  et  en  fait  plusieurs  d'entre  e'ux 
ont  ete  rappeles  apres  avoir  vendu  toute  la  pro- 
duction de  la  fabrique  pour  cette  saison.  II  n'en 
6tait  pas  de  meme  l'annee  derniere.  On  etait  sous 
l'impression  que  les  prix  pouvaient  baisser.  Tandis 
qu'aujourd'hui,  et  cela  depuiis  plusieurs  mois  deja, 
tous  les  acheteurs  de  chaussure  sont  persuades  que 
les  prix  vont  demeurer  aussi  fermes  que  jamais  et 
tout  le  monde  est  porte  a  penser  qu'au  lieu  d'une 
baisse  il  y  aura  encore  une  nouvelle  hausse  impor- 
tante.  II  s'ensuit  que  la  majorite  des  detaillants  ont 
place  leurs  commandes  et  on  peut  ajouter  que  les 
expeditions  se  sont  faites  bien  'mieux  que  l'annee 
derniere.  II  est  tres  agreable  de  constater  qu'une 
tres  grande  proportion  des  articles  d'automne  est 
arrivee  a  temps  cette  annee  et  bien  des  gens  seront 
peut-etre  surpris  d:apprendre  que  les  marchandises 
de  printemps  sont  deja  rentrees  et  que  d'autres 
sont  en  route.  Tout  ceci  indique  que  les  fabricants 
atteignent  leur  maximum  de  production,  ce  qui  est 
une  tres  heureuse  nouvelle. 

On  prevoit  que  les  marchandises  de  printemps 
seront  livrees  en  mars  ou  au  plus  tard  pour  le  ler 
avril.  C'est  beaucoup  mieux  qu'au  printempd  der- 
nier et  qu'en  1918.  En  1318  il  y  a  eu  des  lignes  de 
Paques  qui  n'ont  pas  ete  livrees  avant  aout  ou  sep- 
tembre.  Mais  alors  c'etait  la  guerre  et  on  avait  une 
excuse.    La  situation  actueile  indique  franchement 


que  les  choses  en  general  reprennent  leur  cours 
normal  peut-etre  plus  vite  que  Ton  ne  s'y  attendait 
rn  marchand  nous  a  montre  une  lettre  d'un  fabri- 
cant  qui  lui  demande  la  permission  de  lui  envoyer 
iminediatement  sa  commande  de  printemps.  Le 
marchand  lui  a  repondu  de  l'exp£dier  tout  de  suite. 
Bien  que  ce  soit  la  un  cas  exceptionnel,  car  il  s'a- 
gissait  d'une  grosse  commande,  cela  montre  cepen- 
dant  comment  les  fabriques  travaillent  actuelle- 
•ment. 

I  n  autre  marchand  explique  qu'il  est  si  bien 
place  pour  cet  automne  et  le  printemps  prochain, 
qu'il  serait  dispose  a  donner  des  malntenant  sa 
commande  pour  l'automne  prochain  s'il  trouvait 
un  fabricant  qui  voulait  accepter  son  ordre.  Mais 
les  fabriques  ont  tellement  a  faire  avec  les  com- 
mandes actuelles  et  avec  les  ordres  pour  le  prin- 
temps qu'elles  ne  peuvent  rien  accepter  aussi  long- 
temps  a  l'avance.  II  a  encore  une  autre  raison, 
c'est  qu'on  ne  peut  pas  connaitre  d'avance  quelles 
seront  les  conditions  du  marche  de  cuir  pour  pou- 
voir  accepter  des  ordres  aussi  eloigned. 

Tout  ce  qui  precede  s'applique  naturellement 
aux  grands  magasins  et  a  ceux  qui  sont  capables 
de  placer  leurs  ordres  de  bonne  heure  et  de  faire 
venir  leurs  marchandises  de  suite  s'ils  en  ont  be- 
soin  avant  l'epoque  fixee  dans  leur  commande. 
Un  magasin  qui  se  trouvait  dans  cette  situation  a 
maintenant  en  mains  un  stock  si  grand  que  le  pro- 
prietaire  est  certain  de  ne  pas  avoir  besoln  de  reas- 
sortiment  pour  l'automne  et  peut-etre  pas  pour  le 
printemps. 

Partout  l'on  constate  que  les  d^taillanls  ont 
achete    en    abondance   pour   Tautomne.     On  pr6- 
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voyait  de  bonnes  ventes  pour  l'automne  et  personne 
ne  semble  avoir  ete  desappointe.  Chaque  detaillant 
arbore  ce  sourire  qui  est  l'indice  de  la  satisfaction 
set  de*  la  bonne  marche  des  affaires.  Cela  peut  pa- 
rartere  extraordinaire  si  Ton  songe  aux  conditions 
de  la  temperature.  Dans  beaucoup  d'endroits'  le 
tempa  a  ete  tres  doux,  ce  qui  a  affecte  jusqu'a  un 
certain; point  la  vente  des  chaussures  fortes,  mais 
malgre  tout  il  semble  y  avoir  une  vente  reguliere 
•et  continue  qui  fournit  le  chiffre  d'affaires  prevu. 
Les  oxfords  se  vendent  extraordinairement  bien  et 
les  marchandises  de  pesanteur  moyenne  dans 
d'autres  modeles  s'ecoulent  facilement. 

Bien  entendu  il  y  en  a  qui  n'ont  pas  achete 
autant  que  les  grands  magasins.  De  ce  nombre 
sont  les.  petits  detaillants  qui  ne  sont  pas  capables 
de .  placer  des  <  ommandes  importantes  et  dont 
l'ecoulement  ne  leur  permet  pas  d'acheter  en  gran- 
•des  quantites.  Ceux-la  naturellement  sont  obliges 
de  compter  sur  le  commissionnaire  ou  le  marchand 
de  gros.  II  est  impossible  de  suggerer  a  ces  detail- 
: larks  ce  qui  leur  convient  le  mieux  d'acheter,  car 
les  besoins  du  commerce  des  divers  detaillants  va- 
rient  pour  ainsi  dire  pour  chacun  d'eux.  Le  igenre 
de  marchandises  qui  convient  a  l'un  peut  ne  pas 
convenir  a  un  autre  detaillant  de  la  meme  ville  et 
encore  moins  a  ceux  qui  sont  dans  d'autres  parties 
eloignees  du  pays: 

Une  particularite  des  lignes  de  printemps  resi- 
de, dans  la  predominance  des  articles  blancs.  Les 
detaillants  'mentionnent  la  popularity  croissante 
de.  ces  articles  et  en  demandent  beaucoup  pour  le 
t  printeinps,  non  seulement  en  raison  de  leur  vogue, 
mais  surtout  a  cause  du  prix  qui  contribuent  enor- 
■mement  a  les  rendre  populaires. 


ARTICLES  EN  FEUTRE  POUR  LA  NOEL 


'."Preparez-V/oUsde  bonne  heure  pour  vos  ventes  d'ar- 
ticles  de  feutre  et  d'autres  lignes  pour  cadeaux 
de  Noel.  —  Faites  des  etalages  dans  vos  vitri- 
nes  pour  recommander  les  cadeaux  utiles. 


Nous  sommes  a  une  saison  de  l'annee  ou  plus 
qu'a  tout  autre  on  vend  des  articles  de  feutre  de 
bonne  qualite.  On  fait  aujourd'hui  dans  ce  genre 
des  articles  si  coquets  qu'ils  peuvent  convenir  com- 
me'  cadeaux  pour  les  gens  les  plus  chics  et  qu'ils 
justifient  le  vieil  adage:  "Fait  pour  un  roi".  Pou- 
vez-vous  rever  quelque  chose  de  plus  joli  que  la 
plupart  des  pantoufles,  des  Juliette  et  des  Romeo 
.qui  se  font  aujourd'hui  en  feutre  de  premiere  qua- 
.  lite?.  Elles.sont  reellement  artistiques  et  outre 
..leur  aspect . attrayant,  elles  possedent  le  double 
avantage  d'etre  durables  et  confortables. 

N'hesitez  pas  a  mettre  ces  articles  des  mainte- 

-    ©ant.  dans  voire  etalage  et  exposez-les  dans  votre 

magasin.    Dans  votre  premier  etalage  mettez  envi- 


ron 25%  de  ces  marchandises  et  le  reste  en  arti- 
cles courants.  A  mesure  que  la  saison  avance  aug- 
mentez-en  la  proportion  igraduellement  jusqu'a  at- 
teindre  90  ou  95%  pendant  la  semaine  de  Noel. 

A  l'epoque  ou  nous  sommes  ou  tous  les  articles 
de  premiere  necessite  sont  si  chers,  les  cadeaux  uti- 
les sont  plus  recherches  que  jamais.  II  y  a  la  une 
occasion  splendide  pour  le  detaillant  de  chaussures, 
car  ses  nombreuses  lignes  rentrent  dans  cette  cate- 
gorie  et  s'il  les  annonce  bien,  s'il  en  parle  et  s'il 
les  expose,  il  en  recoltera  de  bons  resultats.  Les 
differents  genres  de  chaussures  que  Ton  trouve 
dans  la  moyenne  des  magasins  rentrent  dans  la  ca- 
tegoric des  articles  utiles  et  on  peut  placer  l'etiquet- 
te  de  cadeau  de  Noel  a  peu  pres  sur  chaque  paire. 
Mais,  naturellement  ce  sont  les  lignes  de  fantaisie 
qui  sont  en  plus  grande  demande  pour  Noel.  Tous 
les  genres  de  feutre  de  fantaisie  mentionnes  plus 
haut  seront  en  vogue  pour  les  cadeaux.  Ensuite 
viennent  les  souliers  et  pantoufles  de  divers  genres 
etpour  beaucoup  de  gens  meme  les  modeles  cou- 
rants constitueront  des  cadeaux  s'ils  sont  achetes 
aux  environs  de  la  Noel.  Ceci  est  surtout  vrai  pour 
las  articles  d'enfants. 

Si  l'on  considere  a  ce  point  de  vue  la  vente  de 
Noel,  on  constate  le  besoin  d'inculquer  dans  l'es- 
prit  du  public  la  necessite  d'acheter  des  cadeaux 
utiles  parmi  lesquels  se  trouvent  les  chaussures, 
ainsi  que  le  grand  avantage  de  faire  ses  achats  de 
bonne  heure  afin  d'eviter  l'encombrement  des  der- 
niers  jours  qui  precedent  la  Noel. 

Pour  sortir  des  sentiers  battus  dans  vos  an- 
a.nnonces  de  Noel,  il  est  bon  d'y  introduire  quelque 
chose  de  nouveau.  Dans  vos  annonces  de  journaux 
mettez  un  Santa  Claus  dans  le  igenre  de  celui  qu'on 
emploie  pour  les  jouets.  Cela  attirera  l'attention 
des  lecteurs  sur  les  achats  de  Noel.  Une  fois  que 
ieur  attention  sera  attiree,  vous  pourrez  la  diriger 
vers  la  chaussure  et  si  tout  cela  est  fait  avec  tact, 
vous  arriverez  a  accaparer  l'attention  du  lecteur  et 
a  lui  faire  comprendre  qu'une  paire  de  chaussures 
ou  de  pantoufles  peut  faire  un  cadeau  tres  accep- 
table et  tres  utile. 

II  est  bon  egalement  de  gamir  votre  magasin 
des  maintenant  de  differentes  decorations  de  Noel. 
Nous  sommes  deja  dans  la  saison  de  Noel  et  vous 
constaterez  le  grand  avantage  que  vous  retirerez  a 
tirer  parti  du  moindre  detail  capable  de  retenir  l'at- 
tention du  client.  En  donnant  un  air  de  fete  a  votre 
magasin  vous  donnerez  a  vos  clients  l'impression 
que  vous  tenez  des  cadeaux  de  saison  tout  comme 
les  autres  magasins. 

Que  vos  etalages  aient  une  note  speciale  se 
rapportant  a  la  Noel.  II  y  a  cent  facons  de  le  faire. 
Si  vous  ne  tenez  pas  a  une  disposition  cofnpliqu^e, 
vous  pouvez  vous  en  tenir  a,  une  decoration  sobre  et 
attrayante  ou  dominent  le  rougle  et  le  blanc  et  oil 
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vous  introduisez  de  l'amiante  avec  de  la  poussiere 
de  diamant  pour  representor  la  neige.  Ajoutez-y 
des  fleurs  ou  du  feuillage,  et  employez  des  rubans 
ou  du  papier  crepe  dans  vos  decorations  pour  les 
rendre  plus  jolies. 

Le  ;;apin  doit  former  la  base  de  la  deciraLon 
d'uii'  vitrrine  de  Noel.  On  peut  placer  un  petit  ar- 
busie  dans  l'etalage  et  le  decorer  conjrac  un  arbre 
de  Noel.  Ou  encore  on  peut  mettre  des  branches 
dans  le  fond  de  la  vitrine  et  employer  l'amiante  pour 
simuler  la  neige.      Nous  recommandons  l'amiante 


qui  est  preferable  au  coton  en  raison  de  son  inconi- 
bustibilite.    Sur  cet  amiante  on  peut  saupoudrer  iin  ' 
peu  de  poussiere  de  diamant  pour  imiter  le  fri'mas' 
ou  bien  on  peut  employer  des  rognures  de' savons 
pour  donner  l'illusion  de  la  neige  et  du  frimas. 

Avec  ces  ^uelques  suggestions  et  un  peu  d'ima- 
gination,  chacun  est  capable  d'installer  un  superbe 
etalage  de  Noel  qui  procurera  un  bon  ch;ffre  de  ven- 
te  pour  la  saison  ties  fetes,  bien  que  les  chaussures 
ne  soient  pas  considerees  generalement  comme  un 
article  qu'on  offre  en  cadeau  pour  Noel. 


La  vente  des  bas  dans  les  magasins  de  cordonnerie 


Une  ligne  qui  va  bien  avec  la  chaussure  en  raison  de 
son  rapport  intime.  Elle  peut  devenir  un  acces- 
soire  interessant  pour  le  detaillant. 


La  vente  des  bas  dans  les  cordonneries  n'est  pas 
une  idee  nouvelle.  Mais  il  est  a  remarquer  que  beau- 
coup  de  bons  magasins  n'ont  pas  adopte  cette  idee.  II 
peut  y  avoir  de  nombreuses  raisons  a  cela.  La  prin- 
cipale,  a  notre  avis,  est  la  routine  qui  hesite  a  sortir 
des  sentiers  battus.  Nous  devenons  tellement  routi- 
niers  dans  nos  facons  de  faire  que  nous  repugnons 
merne  a  penser  a  quelque  chose  de  different.  Avez- 
vous  jamais  vu  un  homme  qui  etudie  un  projet  jus- 
qu'a  ce  qu'il  ait  decouvert  tout  le  bien  qu'il  peut  en 
tirer?  Eh  bien  il  y  a  une  foule  de  gens  comme  cela. 
Un  homme  va  penser  a  une  chose  pendant  une  se- 
maine,  apres  quoi  il  l'essaiera  et  risquera  un  succes 
ou  un  echec.  Ceux  qui  reflechissent  trop  longtemps 
finissent  par  tuer  l'idee  par  la  reflexion.  C'est  la  la 
raison  pour  laquelle  beaucoup  de  cordonniers  ne 
vendent  pas  de  bas.  lis  retournent  le  sujet  dans  leur 
esprit  si  longtemps  qu'ils  finissent  par  perdre  de  vue 
tous  ses  avantages. 

Un  de  nos  correspondants  nous  declare  qu'il 
est  arrive  a  ouvrir  un  rayon  de  bas  simplement  en 
suivant  les  idees  nouvelles.  II  avait  remarque  que 
beaucoup  de  magasins  importants  et  des  plus  mo- 
dernes  avaient  adopte  cette  ligne  et  semblaient  en 
faire  un  succes.  Tout  au  moins  ils  continuaient  a 
tenir  cet  article  en  stock  ce  qui  etait  une  bonne 
preuve  qu'ils  y  trouvaient  leur  interet.  Lorsque  no- 
tre correspondant  conmienca  a  introduire  la  ligne 
des  bas  dans  son  magasin,  il  etaft  le  seul  dans  toute 
son  voisinage  et  bien  des  gens  lui  predisaient  un 
Schec.  II  y  a  plus  de  douze  ans  de  cela  et  il  continu 
toujours  de  plus  belle. 

Tout  ceci,  ajoute  notre  correspondant  est  une 
petite  histoire  et  ce  qu'il  faut  c'est  un  petit  conseil 
pour  ouvrir  un  rayon  de  bas.  Je  pense,  dit-il  que  le 
meilleur  moyen  de  vous  donner  ce  conseil  est  de 
vous  rapporter  notre  propre  experience.  Tout  d'a- 
bord  nous  avions  la  place.  Pour  ceux  qui  pensent 
qu'ils  n'ont  pas  assez  d'espace  pour  ce  nouveau 


stock  nous  dirons  que  nous  avons  un  stock  d'envi- 
ron  $500  de  bas  qui  n'exige  pas  plus  de  place  qu'une 
centaine  de  paires  de  chaussures.  On  peut  en  dire 
autant  de  la  reserve. 

Pour  ceux  qui  peuvent  supposer  que  c'est  un 
ennui  de  tenir  un  stock  de  ce  genre,  nous  dirons 
simplement  que  si  tel  est  leur  avis,  il  vaut  mieux 
qu'ils  laissent  cet  article  de  cote.  Si  je  fais  mention 
de  cela,  c'est  que  je  sais  qu'il  y  a  des  detaillan.ts  qui 
su:.t  de  cet  avis,  ce  qui  montre  qu'ils  sont  encore  at- 
taches a  leur  vieille  routine.  Si  un  magasin  a  quel- 
que employe,  principalement  une  vendeuse,  la  vente 
de  cet  article  n'ajoutera  rien  pratiquement  --a. ses 
depenses.  Si  le  magasin  est  assez  grand  pour  exiger 
l'emploi  d'une  vendeuse  speciale  pour  s'occuper  de 
cette  vente,  ce  rayon  deviendra  assez  important 
pour  payer  ses  propres  depenses.  Dans  notre  cas 
l'une  ou  l'autre  des  jeunes  filles  employees  dans  no- 
tre magasin  fait  la  plus  grande  partie  des  ventes  -dee 
articles  pour  dames  et  environ  50%  des  articles  pour 
homines. 

Chacun,  avant  de  s'engager  dans  une  nouvelle 
entreprise,  cherche  ordinairement  a  se  rCnd're  comp- 
te  des  avantages  de  cette  entreprise.  Voicidonc  les 
avantages  dun  rayon  de  Das  d'apres  notre  prbpre 
experience.  Tout  d'abord  il  faut  peu  de  place  et  pas 
de  frais  supplementaires  de  loyer,  de  lumiere,"'de 
chauffage  ou  d'employes.  Ensuite  le  capital  engage 
est  relativement  petit  en  comparaison  avec  le  chif- 
fre  d'affaires.  Pour  ceux  qui  pensent  que  cet  article 
ne  doit  pas  etre  vendu  dans  les  cordonneries  et  doit 
continuer  a  etre  vendu  par  les  magasins  de  nou- 
veautes  et  les  merceries,  je  demanderai  quels  sont, 
en  dehors  des  cols  et  des  cravates.  les  deux  articles 
d'habillements  qui  sont  plus  intimement  lies  que  la 
chadssure  et  les  bas.  Personne  ne  pensera  acheter 
un  faux  col  dans  un  magasin  et  ne  pas  etre  capable 
d'avoir  au  meme  endroit  une  cravate  ou  une  che- 
mise. Si  l'epicier  du  coin  peut  vendre  du  oirage 
sans  choquer  la  tradition  du  commerce,  il  est  cer- 
tain qu'une  cordonnerie  peut  vendre  des  bas  dans 
les  memes  conditions. 
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Pour  la  vente  de  beaucoup  de  genres  de  chaus- 
sures et  de  pantoufles,  principalement  des  souliers 
de  soiree,  il  est  quelquefois  essentiel  d'avoir  les 
bas  pour  assortir.  II  est  beaucoup  plus  agreable 
pour  le  client  de  pouvoir  se  procurer  ces  articles 
dans  le  magasin  ou  il  achete  ses  souliers  que  d'etre 
oblige  d'aller  ailleurs  pour  les  assortir.  Ceci  etait 
encore  beaucoup  plus  important  il  y  a  quelques  an- 
nexes lorsque  les  souliers  de  satin  de  fantaisie 
6taient  plus  en  vogue.  lis  reviendront  d'ailleurs  a 
la  mode  lorsque  la  roue  aura  tourne  de  ce  cote. 

Par  la  suggestion,  nous  so-mtnes  a  meme  de 
vendre  beaucoup  de  paires  de  bas  avec  les  chaussu- 
res  que  nous  vendons.  Ceci  est  un  fait  tres  impor- 
tant. Le  pubbc  en  general  s'est  fait  a  l'idee  que  les 
bas  doivent  etre  achetes  dans  les  magasins  de  nou- 
veaut6s  et  il  est  long  a  se  departir  de  cette  idee, 
aussi  ne  pense-t-il  pas  a  acheter  des  bas  dans  une 
cordonnerie.  II  est  done  necessaire  de  faire  un  peu 
son  Education  a  ce  sujet  et  de  suggerer  a  une  clien- 
te  qu'elle  peut  avoir  besoin  d'une  paire  de  bas  lors- 
qu'elle  achete  une  paire  de  chaussures.  Cette  sug- 
gestion procure  souvent  l'occasion  de  faire  une 
vente.  II  est  curieux  de  voir  combien  de  gens,  sur- 
tout  des  femmes,  achetent  des  bas  avec  une  paire 
de  chaussures  neuves.  Et  com'me  ce  nombre  est 
considerable,  le  resultat  net  des  ventes  est  tres  ap- 
preciable. 

On  peut  aisement  estimer  qu'on  vend  4  paires 
de  bas  pour  chaque  paire  de  chaussures  vendues 
en  moyenne  a  chaque  personne.  Les  bas  de  soie 
varient  aujourd'hui  de  $1.50  a  $4.  —  et  $5.00  la 
paire  et  meme  au-dessus,  mais  la  moyenne  se 
ttent  entre  $1.50  et  $4.00.  Si  l'on  en  vend  4  pai- 
res pour  chaque  paire  de  chaussures,  4  paires  de 
bas  a  $3.00  font  $12.00  pour  chaque  paire  de  chaus- 
sures ce  qui  chiffre  autant  que  les  chaussures  tant 
comme  prix  que  comme  benefice.  On  juge  ainsi 
d'un  seul  coup  d'oeil  les  avantages  du  comemrce 
des  bas. 

II  n'est  pas  necessaire  de  tenir  en  stock  un 
grand  nombre  de  tailles.  Quatre  ou  cinq  grandeurs 
pour  dames,  huit  pour  enfants  et  quatre  pour  les 
hommes  seront  parfaitement  suffisantes  pour  re- 
«ondre  aux  besoins.  A  notre  avis  le  noir  ne  se  vend 
pas  bien  dans  les  petites  tailles,  e'est-a-dire  jus- 
qu'au  6.  Mais  au-dessus  de  ce  point  le  noir  est  en 
bonne  demande. 

Voici  encore  un  autre  point  tres  important. 
Bien  qu'on  n'ait  pas  le  desavantage  d'avoir  a  ajus- 
ter  les  bas  comme  les  chaussures,  l'importance 
d'avoir  des  bas  qui  aillent  bien  est  beauioup  plus 
grand  que  Ton  ne  se  l'imagine  en  general.  Beau- 
coup de  maux  de  pieds  sont  attribues  aux  chaus- 
sures, lorsqu'en  realite  ils  sont  dus  aux  bas.  Le 
grand  d£faut,  e'est  que  l'on  achete  les  bas  trop  pe- 
tits.  Et  non  seulement  on  les  achete  trop  petits, 
mals  les  fabricants  limitent  leur  production  a  des 
tailles  ^Ui  sont  trop  petites  pour  les  femmes  qui 
portenl  des  chaussures  au-dessus  de  la  moyenne. 


D'ordinaire  la  cliente  qui  achete  des  bas  demande 
qu'ils  soient  bien  ajustes.  On  les  lui  donne  et  elle 
ne  tient  pas  compte  du  retrecissement  du  tissu,  car 
•malgre  tous  les  progres  de  la  fabrication  et  du 
procede  de  lavage,  le  retrscissement  existe  toujours 
plus  ou  moins.  La  moideur  des  pieds  et  les  lavages 
reguliers  raccourcissent  jusqu'a  un  certain  point 
les  bas,  de  sorte  qu'un  bas  bien  ajuste  devient  rapi- 
dement  trop  petit  et  finit  par  blesser  le  pied,  tandis 
qu'on  accuse  la  chaussure  de  tout  le  mal.  Lorsque 
vous  vendez  des  bas  dans  une  cordonnerie,  vous 
connaissez  le  point  de  la  chaussure  portee  par  la 
cliente,  vous  pouvez  done  indiquer  la  taille  exacte 
de  bas  qui  convient,  ce  qui  ne  peut  se  faire  dans  un 
magasin  de  nouveautes.  Dans  celui-ci  la  cliente 
demande  son  point  et  on  le  lui  donne  sans  faire  au- 
cune  question,  e'est  tout  ce  que  l'on  peut  faire,  car 
on  ne  peut  pas  prendre  sa  pointure  de  chaussures 
comme  dans  une  cordonnerie. 

La  derniere  raison  qui  est  peut-etre  la  meilleu- 
re  pour  tenir  un  rayon  de  bas  reside  dans  les  bene- 
fices qu'on  peut  retirer  du  capital  engage.  II  est 
possible  de  renouveler  le  stock  environ  cinq  fois 
par  annee.  II  y  a  peu  ou  pas  d'articles  invendables 
qui  doivent  etre  sacrifies.  Les  benefices  sur  un 
stock  de  $500.00  renouvele  cinq  fois  dans  l'annee 
sont  tres  appreciates  lorsque  les  depenses  pour 
tenir  ce  rayon  sont  si  peu  elevees  et  que  la  moyen- 
ne des  profits  se  chiffre  par  33  1/3%.  Cela  veut 
dire'que  le  rayon  de  bas  aidera  beaucoup  a  payer 
le  loyer. 


REGLEMENT  DU  TRIBUNAL  DE  COMMERCE 

CONCERNANT  LE  PROFIT  DU  DETAIL 

SUR  LA  VENTE  DES  CHAUSSURES 


Tribunal  du  Commerce 

Ottawa 
Le  26eme  jour  de  Novembre  1919 


Commodite.  Chaussures. 
Presents: — 

Le  Commissaire  en  chef 
W.  F.  O'Connor.  C.R.    ) 
James  Murdock,  I 


Commissaires. 


Apres  avoir  entendu  M.  Whitla,  C.R.,  M.  Pri- 
ce, C.R.,  et  M.  Morison  du  Conseil  de  ce  Tribunal 
respectivement  a  Winnipeg,  Toronto  et  Hamilton, 
au  sujet  des  procedures  relatives  a  la  commodite 
ci-dessus  mentionnee,  ainsi  que  M.  Frame,  OR.,  du 
Conseil  des  Gouvernements  du  Manitoba  et  de  la 
Saskatchewan. 

Et  comme  il  parait  desirable  qu'un  profit  maxi- 
mum soit  fixe  pour  les  detaillants  de  chaussures, 
caoutchoucs,  pardessus,  guetres  et  autres  articles 
ordinairement  vendus  dans  les  etablissements  de 
chaussures  au  detail  au  Canada,  dont  tous  les  arti- 
cles mentionn£s  en  general  et  en  particulier  sont 
considered  comme  etant  les  "dites  commodity", 
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II  est  ordonne  que,  jusqu'a  nouvel  ordre  de  ce 
Tribunal,  la  marge  des  profits  bruts  au  detaillant 
sur  les  dites  commoditeVet  chacune  d'entre  elles 
au  Canada  ne  depasse  pas  trente-trois  et  un  tiers 
pour  cent  (33-1/3%)  de  leur  prix  de  vente  et  que 
les  ventes  des  dites  marchandises  faites  en  contra- 
vention de  cet  ordre  soient  jugees  faites  avec  un 
profit  illegitime. 

II  est  en  outre  ordonne  que  jusqu'au  24ieme 
jour  de  decembre  1919,  toute  personne  cOncernee, 
soit  vendeur  ou  consommateur,  puisse  s'adresser 
par  6crit  au  Tribunal  du  Commerce  pour  tout 
amendement  ou  changement  a  cet  ordre  devant 
avoir  effet  sur  certain  territoires  ou  autrement, 
mais  que,  malgre'  tout,  les  termes  de  cet  ordre 
soient  en  vigueur  a  la  date  et  apres  la  date  ci-des- 
sus  mentionn£e. 

H.  A.  Robson,  Commissaire  en  chef. 
W.  F.  O'Connor,  Commissaire. 
James  Murdock,  Commissaire. 


COMMENTAIRE. 


Nous  donnons  ci-contre  le  texte  officiel  du  re- 
glement  du  Tribunal  de  Commerce  concernant  le 
profit  du  detail  sur  la  vente  des  chaussures. 

Comme  on  pourra  s'en  rendre  compte,  la  mar- 
ige  de  profit  allouee  au  detaillant  sur  la  vente  des 
chaussures  est  de  33-1/3%  du  prix  de  vente.  En 
somme,  cette  marge  est  fort  raisonnable  et  fut 
d'ailleurs  toujours  de  regie  dans  le  commerce  de 
detail  de  la  chaussure  sans  qu'il  fut  pour  cela  be- 
som de  l'interverttion  du  Tribunal  de  Commerce. 

Certains  detaillants  ont  cru  que  le  nouveau  re- 
glement  portait  prejudice  a  leur  commerce  et  res- 
treignait  leurs  profits,  parce  qu'ils  se  sont  mepris 
sur  l'application  du  33-1/3%  qui  s'applique  au  prix 
de  vente  et  non  au  prix  d'achat.  En  realite,  le  be- 
nefice concede  par  l'ordre  en  question  est  de  5" 
du  prix  d'achat  et  cette  marge  parait  amplement 
suffisante  pour  la  vente  profitable  de  la  chaussure 
au  detail. 


Mes  previsions  pour  1 920 


Voici  ce.  que  nous  dit  un  de  nos  correspon- 
dants  au  sujet  de  ses  previsions  pour  1'annee  qui 
vient: 

Si  vous  me  demandez  mon  avis  sur  les  previ- 
sions du  commerce  pour  1'annee  prochaine,  j'hesi- 
te  a  le  donne.r  car  je  peux  etre  un  peu  trop  opti- 
miste.  En  somme,  e'est  ma  conviction.  J'ai  remar- 
que  depuis  les  annexes  que  cela  ne  vaut  rien  de  voir 
tout  en  noir,  j'ai  done  pris  l'habitude  de  voir  les 
choses  en  general  sous  un  jour  plus  plaisant.  N'al- 
lez  pas  croire  par  la  que  je  prevois  des  tewips  dif fi- 
ciles  ou  un  arret  dans  les  affaires.  Je  ne  le  pr^vois 
pas  avant  longtemps. 

II  est  de  fait  que  les  conditions  climate>iques 
affectent  tous  les  genres  de  commerce  de  detail  a 
un  degre  plus  ou  moins  grand.  Cela  est  surtout 
vrai  pour  tous  les  articles  de  toilettes,  que  ce  soit 
des  vetements  ou  des  chaussures.  Dans  de  nom- 
breuses  parties  du  pays,  le  temps  doux  a  diminue 
les  ventes  d'automne.  Nous  nous  en  sommes  nous- 
memes  aper^us  dans  notre  -magasin.  De  fait  no- 
vembre  a  ere  tres  tranquille  chez  nous.  Et  e'est 
justement  la  que  je  mets  a  profit  ma  philosophic  et 
mon  optimiame.  J'ai  travaille  une  fois  chez  un 
homnie  gro^non.  C'etait  un  veritable  barometre. 
Si  les  affaires  allaient  bien,  il  etait  bon  et  joyeux. 
En  somme  il  etait  tout  ce  qu'il  y  a  de  plus  humain. 
Mais  si  pendant  une  semaine  ou  pendant  un  mois 
cela  allait  mal,  tousx  les  employes  du  magasin  s'en 
apercevaient.  II  le  montrait  de  tous  les  facons.  II 
le  portait  d'anord  sur  sa  figure,  il  parlait  au  pre- 
mier qui  se  presentait  et  blamait  tout  et  tout  le 
•mon  ie  en  general  et  finissait  toujours  en  maudis- 
sant  la  temperature  et  les  commis. 

Je  pense   que   e'est  la   taqon  de  faire   de   cet 


homme  qui  ma  rendu  optimiste.  De  voir  un  hOm- 
me  se  revoltcr  ainsi  contre  des  evenemerits  incon- 
trolables  vous  donne  une  facon  de  voir  toute  diffe- 
rente  de  ce  que  vous  feriez  si  vous  vous  tronviez  a  sa 
place.  Je  n'ai  aucun  doute  que  si  cet  honvme  avait 
vu  quelqu'un  d'autre  faire  ce  qu'il  faisait,  il  aurait 
constate  lui  aussi  l'inutilite  d'une  telle  conduite. 
En  le  voyant  ainsi  de  temps  en  temps  je  me  mis  a 
reflechir  et  je  pris  la  determination  de  ne  pas  l'i- 
miter  dans  sa  facon  d'envisager  les  affaires  lors- 
qu'elles  ne  sont  pas  aussi  bonnes  qu'on  le  desire. 
Revenons  a  la  saison  actuelle,  convme  je  l'ai 
dit  plus  haut  la  temperature  nous  a  quelque  peu 
desappointes.  Ceci  peut  sauter  aux  yeux  de  Tob- 
servateur  le  moins  averti.  Ce  n'est  pas  souvent 
que  Ton  voit  de  jeunes  femmes  porter  en  decem- 
bre de  legers  souliers  d'ete.  Cela  a  pourtarit  et6 
le  cas  cette  saison.  Ceci  signifie  que  les  articles 
epais  ne  s'ecoulent  pas  aussi  rapidement  qu'on  le 
desirait  et  1'homme  qui  pense  a  la  semaine  oil  au 
mois  qui  vient  est  pardonnable  d'avoir  le  bleu  et 
de  reflechir  a  l'incertitude  du  commerce  de  detail 
dans  la  chaussure.  Mais  voici  comment  je  rai-- 
sonne:  En  moyenne  chaque  personne  doit  ache- 
ter  environ  autant  de  paires  de  chaussures  par  an. 
Cela  peut  varier  quelque  peu  d'une  annee  a  l'au- 
tre.  Le  fait  que  les  jeunes  filles  et  les  jeunes  gens 
portent  encore  leurs  souliers  lagers  et  n'achetent 
pas  d'ar'ticles  plus  lourds,  signifie  seulemeiit  U» 
retard  dans  les  achats.  Des  que  le  froid  fera  soft 
apparition,  et  il  ne  peut  manquer  de  venir  dans 
notre  climat  rigoureux,  on  fera  des  ventes  en  assei 
grand  nombre  pour  compenser  celles  qu'on  a  per- 
dues  en  raison  du  temps  doux  de  l'automne  der- 
nier.    II  est  bon  de  considerer  la  moyeftne. 
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Que  penser  maintenant  du  fait  que  Ton  porte 
les  chaussures  legeres  a  l'automne?  Une  paire  de 
chaussures  ne  peut  durer  qu'un  temps  determine. 
Peu  importe  qu'elles  soient  portees  en  ete,  au  prin- 
temps  ou  a  l'automne.  Elles  n'auront  jamais  que 
leur  duree.  Si  done  une  personne  porte  une  paire 
de  chaussures  pendant  un  mois  ou  six  semaines 
de  plus  qu'a  l'ordinaire  a  l'automne,  elle  les  por- 
tera  cela  de  moins  au  printemps,  de  sorte  que  la 
vente  qui  aura  ete  perdu  a  l'automne  se  fera  au 
printemps.  C'est  pourquoi  je  dis  qu'il  ne  faut  pas 
avoir  la  vue  trop  courte  dans  les  previsions  des 
affaires.  Ne  considerez  pas  une  semaine  ou  un 
mois.  Considerez  la  saison  ou  meme  l'annee  com- 
plete. Je  suis  parfaitement  d'avis  qu'il  est  de  bon- 
ne politique  de  comparer  les  ventes  de  la  journee 
avec  celles  de  la  journee  correspondante  de  l'an- 
nee precedente.  De  meme  pour  les  ventes  de  la 
semaine.  Cela  donne  du  stimulant  et  je  ne  me 
departirai  pas  de  cette  habitude.  J'ai  travaille  pour 
des  maisons  qui  n'acceptent  aucune  excuse  si  le  chif- 
fre  de  vente  a  baisse.  Le  gerant  du  departement  dont 
les  ventes  avaient  diminue  etait  mis  sur  la  sellette 
et  appele"  a  expliquer  d'ou  provenait  cette  baisse. 
Cela  peut  etre  un  bon  moyen  de  tenir  les  honrmes 
sur  le  qui  vive.  De  les  tenir  en  eveil  et  sous  la 
crainte  du  patron,  cela  les  engage  a  mener  dure- 
ment  leur  personnel  et  cela  les  encourage  a  faire 
de  fausses  representations  pour  arriver  au  chiffre 
voulu.  Mais  il  me  semble  toujours  que  lorsque  ces 
hommes  sont  sur  la  sellette,  le  gerant  des  ventes  ou 
celui  qui  fait  la  remontrance,  quel  qu'il  soit,  sait 
dans  le  fond  de  son  coeur  qu'il  est  materiellement 
impossible  d'avoir  le  meme  chiffre  de  ventes  que 
l'annee  precedente  s'il  a  plu  toute  la  journee  et  que 
seuls  sont  sortis  ceux  qui  avaient  reellement  be- 
soin  de  sortir.  II  y  a  encore  beaucoup  d'autres 
circonstances  qui  peuvent  affecter  les  affaires 
d'une  journee,  d'une  semaine  ou  d'un  mois  et  au- 
cun  gerant  n'y  peut  rien.  La  temperature  de  cet 
automne  est  une  de  ces  circonstances.  II  est 
done  bon  de  faire  montre  d'un  peu  de  philosophic 
et  de  ne  pas  envisager  l'abaissement  du  chiffre  de 
ventes  sur  une  periode  trop  restreinte,  car  on  peut 
etre  assure  que  la  reaction  viendra. 

Examinons  la  situation  et  les  previsions  d'une 
facon  generale.  Nous  entendrons  beaucoup  parler 
aujourd'hui  de  malaise  general,  de  greves,  de  cir- 
constances inusitees  aussi  bien  dans  le  commerce 
que  dans  la  vie  mondaine.  II  est  tout  naturel  de 
s'y  attendre.  Une  pareille  situation  a  toujours 
existee  apres  une  grande  guerre  et  si  ces  conditions 
sont  plus  graves  que  jamais,  c'est  que  la  derniere 
guerre  a  ete  plus  grande  qu'aucune  autre.  A  mon 
avis,  on  a  beaucoup  trop  parle  et  on  s'est  beaucoup 
trop  plaint  de  cette  situation,  ce  qui  a  fausse  l'etat 
des  esprits.  Les  journaux  en  parlent  beaucoup 
trop.  En  faisant  des  nouvelles  des  choses  les  plus 
banales,  en  faisant  de  gros  titres  pour  le  moindre 
trouble  dans  la  main-d'oeuvre,  ils  mettent  de  l'huile 


sur  le  feu.  Je  ne  tiens  pas  a  me  poser  en  prophete, 
mais  je  pense  qu'avec  le  temps,  disons  dans  2  ou 
3  ans,  les  choses  reviendront  d'elles-memes  a  la 
normale  et  tout  ira  comme  sur  des  roulettes. 

Mais  des  maintenant,  pour  l'annee  qui  vient,  je 
suis  assez  optimiste  pour  croire  que  les  affaires  se- 
ront  bonnes.  Tout  d'abord  il  n'y  a  pas  de  surcroit 
de  stocks  d'aucun  article  d'utilite.  Ce  qui  signifie 
que  les  prix  resteront  elevens.  Peu  importe  ce  que 
dit  le  public  au  sujet  du  cout  elev6  de  la  vie, 
lorsque  les  prix  sont  eleves,  les  affaires  sont 
ordinairement  bonnes.  Le  fait  que  les  prix  com- 
mencent  a  baisser  est  la  preuve  que  les  affaires 
commencent  a  pericliter,  tout  au  moins  c'est  Ik 
une  des  raisons.  Le  besoin  de  production  dans 
toutes  les  lignes  maintiendra  les  affaires  bonnes 
pendant  longtemps  encore.  L'Emprunt  de  la  Vic- 
toire  qui  a  eu  tant  de  succes,  va  fournir  au  pays  le 
capital  necessaire  pour  traiter  les  affaires  au  comp- 
tant  ce  qui  evitera  toute  diminution  dans  les  affai- 
res, Mais  le  detaillant  de  chaussures  doit  faire 
bien  attention.  II  a  besoin  d'acheter  avec  pruden- 
ce, il  doit  user  de  beaucoup  de  tact  pour  expliquer 
au  public  pourquoi  les  prix  ont  tellement  hausse. 
En  general  le  public  se  revolte  contre  les  prix  Sie- 
ves, et  bourre  comme  il  Test  par  les  journaux  sur 
la  question  des  profits  exager&s,  les  futurs  prix  des 
chaussures  feront  supposer  au  public  que  le  de- 
taillant est  la  cause  de  tout  le  mal.  Ayez  done  du 
tact,  de  la  patience  et  surtout  ne  perdez  pas  la  tete 
et  vous  en  viendrez  a  bout.  Vous  constaterez  a  la  fin 
de  1920  que  vos  benefices  auront  atteint  ceux  de 
1919,  quelles  qu'aient  et6  vos  craintes  du  contrai- 
re. 


II  faut  aider  le  client  dans 
ses  achats 


Les  detaillants  et  les  vendeurs  de  chaussures  doivent 

aider  de  leurs  conseils  I'acheteur,  mais 

il  faut  le  faire  avec  tact. 


Le  defaut  de  connaissance  du  upblic  en  general 
au  sujet  de  la  cordonnerie  et  du  cuir  est  tel  que  le 
client  a  besoin  d'etre  aide  lorsqu'il  achete  des  chaus- 
sures. D'apres  l'ancien  systeme,  le  client  devait  sa- 
voir  ou  pensait  savoir  la  pointure  dont  il  avait 
besoin  et  il  n'etait  pas  permis  de  discuter  cette  poin- 
ture. Ceci  etait  vrai  surtout  pour  beaucoup  de 
femmes. 

D'une  facon  generale  pour  la  yente  ordinaire, 
l'estimation  de  la  pointure  est  une  excellente  pra- 
tique, mais  le  systeme  de  vente  a  subi  beaucoup  de 
changements  depuis  quelques  annees  et  de  grandes 
ameliorations  y  ont  ete\  croit-on,  apportees.  Panni 
les  nouveaux  avantages  se  trouve  la  question  d'ajus- 
tement.  L'ancienne  habitude  d'acheter  les  chaus- 
sures par  la  pointure  est  devenu  si  Xortement  ancree 
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dans  l'esprit  du  client  qu'il  est  necessaire  de  faire  un 
veritable  travail  de  missionnaire  et  d'educateur  pour 
se  debarrasser  de  cette  antique  coutume.  Jusqu'a 
un  certain  point  il  s'agit  d'imposer  son  avis  a  des 
gens  qui  ne  se  rendent  pas  compte  qu'ils  en  ont 
,besoin.  Malgre  leur  bonne  volonte,  de  tels  gens 
apprennent  lentement. 

II  y  a  des  ingenieurs  consultants,  des  chimistes 
consultants,  des  opticiens  consultants,  etc. 
mais  personne  ne  reconnait  la  necessite  d'un 
"ajusteur  de  chaussures  consultant".  II  est  devenu 
cependant  un  personnage  reellement  necessaire  si 
Ton  considere  la  question  du  pied  et  son  influence 
sur  la  sante  et  les  affaires.  Etant  donne  Tenorme 
travail  impose  chaque  jour  aux  pieds,  il  est  etrange 
qu'on  les  traite  avec  tant  d'indifference  quand  il 
s'agit  de  l'ajustement  de  la  chaussure.  Des  centaines 
de  personnes  veulent  bien  admettre  qu'elles  souf- 
frent  des  pieds  ou  que  leurs  pieds  leur  causent  ds 
nnuis,  mais  pas  une  seule  ne  veut  admettre  que  ce 
sont  ses  chaussures  qui  en  sont  la  cause.  lis  con- 
naissent  leur  pointure  et  jamais  de  leur  vie  ils  ne 
porteront  un  point  plus  grand.  II  peut  se  faire  que 
la  pointure  soit  exacte,  si  Ton  ne  considere  que  la 
taille,  mais  la  forme,  la  largeur  et  d'autres  conside- 
rations entrant  dans  l'ajustement  approprie  peuvent 
ne  pas  convenir.  C'est  done  en  matiere  d'ajuste- 
ment  que  le  detaillant  peut  en  premier  lieu  aider  le 
client  dans  ses  achats.  Nous  admettons  naturelle- 
ment  que  le  detaillant  emploie  les  dernieres  metho- 
des  les  plus  scientifiques  en  ce  qui  concerne  l'ajus- 
tement. 

Le  manque  de  connaissance  dont  nous  parlions 
en  commencant  s'applique  aussi  a  la  qualite  du  ma- 
teriel et  de  la  facon  tout  comme  a  l'ajustement.  De 
sorte  que  dans  le  choix  des  chaussures  le  detaillant 
peut  etre  d'un  grand  secours  en  aidant  ses  clients. 
Prendre  soin  que  votre  client  soit  bien  chausse,  si- 
gnifle  que  son  achat  lui  donne  le  confort.  II  faut 
aussi  lui  fournir  des  chaussures  qui  lui  donneront 
un  usage  proportion^  au  prix  paye. 

Chaque  detaillant  de  chaussures  sait  qu'il  peut 
diviser  ses  clients  en  compagnies  et  que  chaque 
compagnie  achetera  un  certain  genre  ou  une  cer- 
taine  qualite  de  chaussures.  En  d'autres  mots,  la 
meme  qualite  ou  la  meme  ligne  de  «haussures  ne 
peut  pas  etre  vendue  a  tout  le  monde.  Pour  mieux 
nous  faire  comprendre  divisons  par  exemple  ces 
qualites  en  lourde,  moyenne  et  legere.  On  peut 
aussi  prendre  la  classification  suivante:  moyenne, 
bonne  et  superieure.  L'idee  est  de  connaitre  dans 
chaque  calorie  les  chents  que  vous  pourrez  aider 
de  vos  conseils  pour  leur  permettre  d'acheter  les 
chaussures  qui  leur  donneront  le  meilleur  usage 
qu'on  puisse  exiger  de  chaque  modele.  Cela  ne  veut 
pas  dire  qu'il  faut  s'attendre  a  ce  qu'une  paire  de 
chaussures  de  $4.00  fasse  le  meme  usage  qu'une 
,,-^h-o  >io  <i<i  no   T-tjc  poln  veut  dtre  rm'une  paire  de 


$4.00  doit  donner  tout  le  confort,  tout  l'usage  et 
toute  la  satisfaction  qu'on  peut  attendre  d'une 
paire  de  $4.00  et  qu'une  paire  de  $10.00  doit  donner 
tout  ce  qu'on  peut  attendre  d'une  gaire  de  ce  prix. 

Le  detaillant  va  voir  immediatement  que  la 
question  d'ajustement  est  presque  entierement  entre 
ses  mains  et  il  peut  dire  egalement  que  l'mploi  de 
materiaux  appropries  et  le  bon  faconnage  des 
chaussures  est  entierement  au  pouvoir  du  f  abricant. 
Tout  ceci  est  absolument  vrai,  aussi  est-il  important 
de  faire  bien  attention  dans  le  choix  des  chaussures. 
Un  point  important,  c'est  que  vous  achetiez  chez 
des  fabricants  que  vous  connaissez  pour  faire  des 
chaussures  de  bonne  qualite,  ce  qui  vous  donne  un 
enorme  avantage.  Cela  vous  donne  non  seulement 
confiance  pour  recommader  vos  articles,  mais 
encore  vous  permet  presque  de  garantir  vos  mar- 
chandises.  Cela  vous  permet  de  dire  a  vos  clients 
qu'ils  obtiendront  une  valeur  oorrespondante  pour 
chaque  dollar  depense. 

Et  ceci  nous  ramene  a  la  question  de  l'ajuste- 
ment. II  faut  montrer  au  client  l'importance  d'un 
ajustement  parfait  et  son  rapport  avec  l'usage  de  la 
chaussure.  La  duree  du  service  d'une  chaussure 
depend  beaucoup  de  la  correction  de  son  ajustemenr. 
depend  beaucoup  de  la  correction  de  son  ajuste- 
ment. Dans  le  courant  d'une  journ6e  une  chaussure 
est  appelee  a  supporter  des  efforts  considerables. 
S'il  etait  possible  de  soumettre  votre  chaussure  vide 
a  tout  l'effort  exige  dans  une  journee  ordinaire  ou 
elle  est  portee,  elle  tomberait  en  morceaux  rapide- 
ment.  Ce  qui  signifie  que  l'aide  du  pied  est  neces- 
saire pour  permettre  la  duree  de  la  chaussure.  La 
chaussure  ne  doit  done  pas  etre  trop  serree  ni  trop 
ample.  Une  chaussure  correctement  ajustee  qui 
tient  le  pied  a  l'aise  conservera  mieux  sa  forme, 
doniera  plus  de  confort  et  plus  d'usage  que  n'en 
donnera  une  chaussure  mal  ajustee.  Ainsi  il  y  a 
d'autres  raisons  que  le  confort  qui  font  qu'il  est  im- 
pirtant  qu'une  chaussure  aille  bien. 

Ne  conseillez  pas  l'achat  d'une  chaussure  quand 
vous  savez  que  le  prix  en  est  trop  bas  pour  donner 
satisfaction.  Pour  donner  satisfaction,  une  chaus- 
sure, de  quelque  genre  qu'elle  soit,  doit  de  toute  ne- 
cessite posseder  deux  qualites  essentielles:  bon  ma- 
teriel et  bonne  facon.  Au  prix  actuel  de  la  matiere 
premiere  et  de  la  main  d'oeuvre,  des  chaussures  au- 
dessous  d'un  certain  prix  doivent  forcement  man- 
quer  de  l'une  ou  l'autre  de  ces  qualites  et  par  con- 
sequent ne  meritent  pas  d'etre  recommandees.  En 
realite,  le  defaut  sera  presque  entierement  sur  le 
materiel,  car  le  prix  de  facon  d'une  chaussure  avec 
des  materiaux  inferieurs  est  aussi  61eve  a  quelques 
cents  pres  que  celui  de  la  facon  avec  des  materiaux 
de  bonne  qualite.  Si  pour  une  raison  ou  pour  une 
autre  vous  tenez  de  ces  articles,  donnez  cette  expli- 
ion  pour  eviter  les  retours.  Bien  entendu,  ceci  ne 
-  applique  pas  aux  marchandises  vendues  a  reduc- 
iviflis  r-pii  s'apnliqiTP  any  pri*  reenlierc 
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CU1RS  RARES 


Outre  les  cuirs  obtenus  avec  la  peau  des  veaux 
marins,  des  vaches  marines  et  des  loups  de  mer, 
il  y  a  un  grand  nombre  d'autres  animaux  marins 
dont  les  peaux  sont  converties  en  cuir,  sans  men- 
tionner  les  cuirs  faits  avec  la  peau  des  poissons 
rares. 

La  peau  du  requin  a  un  beau  lustre  bleuatre 
ou  de  couleur  cendree,  et  ressemble  exactement  au 
cuir  a  grains  fins,  a  cause  d'innombrables  petits 
points  fins  tournes  tous  dans  la  meme  direction. 
Ces  points  sont  si  fins  qu'ils  sont  pour  la  plupart 
invisibles  a  l'oeil  nu,  mais  ils  sont  si  nombreux  et  si 
regulierement  arranges  qu'ils  donnent  au  cuir  une 
tres  riche  apparence.  Si  Ton  passe  la  main  sur  la 
surface  du  cuir  on  eprouvera  la  meme  sensation 
desagreable  qu'en  touchant  la  peau  du  requin. 
Cette  propriete  de  la  peau  du  requin  la  rend  tres 
precieuse,  et  elle  est  souvent  utilisee  pour  le  polis- 
sage  de  certains  objets.  Le  cuir  est  dur,  mais  en 
meme  temps  facile  a  travailler,  et  est  beaucoup  re- 
cherche pour  la  fabrication  d'articles  de  fantaisie. 
Malgre  sa  rudesse  le  cuir  de  requin  est  tres  appre- 
ciable. 

De  la  peau  des  grands  esturgeons  qui  abon- 
dent  sur  la  cote  du  Pacifique  et  dans  les  grands 
Lacs,  on  confectionne  un  cuir  extremement  dur  et 
rigide  qui  est  employe  pour  faire  des  ceintures. 

Dans  les  eaux  de  la  Turquie,  il  y  a  un  tres 
gros  poisson  appele  rate,  qui  dit-on  appartient  a  la 
famille  des  requins  avec  la  peau  de  laquelle  on 
fait  un  excellent  cuir  de  couleur  verte  qui  est  tres 
estime  chez  les  Ottomans. 

En  Russie,  les  paysans  ornent  leurs  habits  d'un 
cuir  fait  avec  la  peau  d'un  poisson  appele  turbot. 
En  Egypte  on  porte  des  sandales  faites  avec  la 
peau  d'un  poisson  qu'on  prend  dans  la  Mer  Rouge. 
Aux  Etats-Unis,  les  peaux  des  morues  ont  ete  em- 
ployees pour  un  usage  semblable,  et  a  Glocester 
(Mass.)  le  cuir  de  la  morue  ordinaire  est  employe 
sur  une  considerable  echelle  pour  faire  des  chaus- 
sures  et  des  gants. 

Les  peaux  des  anguilles  de  mer  sont  employees 
pour  differents  usages,  parmi  lesquels  la  reliure 
des  byres  et  pour  des  meches  a  fouets. 

Le  poisson-aiguille  ou  a  corne,  un  poisson 
d'eau  douce  pres  des  cotes  d'Espagne,  donne  un 
cuir  qui  est  capable  de  prendre  un  poli  aussi  uni 
et  luisant  que  celui  du  marbre.  Ce  cuir  sert  a  con- 
fectionner  des  cadres  de  tableaux,  des  joyaux,  des 
boltes,  etc.  Et  Ton  dit  que  les  Indiens  s'en  serve 
comme  armure.  II  est  si  dur  et  si  solide  qu'un 
couteau  ou  une  lance  ne  peut  le  penetrer,  et  l'on 
on  fait  des  boucliers  pour  resister  aux  coups  des 
tomahawks  des  Indiens  de  l'Amerique.  Un  usage 
rare  est  celui  dont  se  servent  les  Esquimaux  pour 
construire  des  canots  avec  les  intestins  du  veau 
marin.     Dp  meme  avec  la  peau  du  loup  marin  ils 


font  des  jaquettes  avec  capuchons,  et  ils  pre  ten- 
dent  que  ces  vetements  sont  superieurs  a  ceux  faits 
en  caoutchouc. 

Nous  terminons  ce  rapide  expose  par  le  cuir 
d'hippopotame,  que  nous  pouvons  appeler  sans  in- 
convenient "inusable".  Son  epaisseur  varie  entre 
trois  et  quatre  pouces;  on  concoit  alors  que 
cet  animal  puisse  dedaigner  les  projectiles  des  fu- 
sils! 

On  imagine  la  solidite  d'un  paire  de  chaussu- 
res  faites  avec  ce  cuir.  . .  Malheureusement  elles 
seraient  un  peu  lourdes  et  on  ne  pourrait  guere 
pretendre  leur  donner  une  forme  elegante  de  sou- 
liers  de  bal. 


Prenez  en  stock  le 

TUE-MOUCHES 

de   J.   B.  CHOUINARD 

et   vendez  a   voire  clientele  ur.e  preparation   infaillible 
pour  detruire 

POUX,    MITES,    PUNAISES,    COQUERELLES, 

MOUCHES,   ETC. 

Son    eraploi   ne   presente  aneun   danger,    vu   qu'elle   ne 

renferme  pas  de  poison.    Se  vend  au  detail  25c  la  boite 

ou  30c  pour  un  soufflet  rempli  de  poudre. 

C'est  un  article  dout  la  vente  est  profitable. 

Pour   plus  de    renseignements.  adressez-vous  a 

J.  B.  CHOUINARD,  Montmagny,   Que. 
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LA  MACHINE  ACRICOLE  NATIONALE,   LIMITEE 


"Le  Soloil"  de  Quebec  publiait  il  y  a  quel- 
que  temps  mi  article  fori  judicieux  au  sujet  des 
placements  faite  a  la  campagne,  et  il  altirait  spe- 
eialement  ['attention  des  petits  capitalistes,  sur- 
toxit  des  cultivateurs  <le  la  province  de  Quebec, 
sur  le  fait  qu'il  arrive  assez  souvent  que  des  ac- 
tions de  compagnies  offrant  plus  ou  moins  de  se- 
curite,  etaient  offertes  en  vente,  principalement  a 
la  campagne,  et  il  ajoutait: 

"II  y  aurail  lieu,  i  ependant,  d'aller  un 
pen  plus  loin  et  de  dire  un  mot  de  la  vente 
des  obligations  ou  debentures  que  Von  of- 
fre,  comme  placement  de  tout  repos,  aux 
petits  capitalistes  <)  la  campagne. 

"Sans  doute,  la  debenture  off  re  tou- 
jours  plus  de  garantie  que  les  parts  ordi- 
naires  dans  une  compagnie,  mais  a  la  con- 
dition d'etre  appuyee  sur  des  fonds  immo- 
biliers, possedant  une  reelle  valeur,  libres 
■  de  tout  engagement  pr Salable,  ou  affectes 
que  pour  une  faible  proportion  de  leur  eva- 
luation.  En  plus,  il  importe  que  ces  biens 
immobiliers  soient  en  plcin  rapport  et  que 
les  perspectives  de  rendement  soient  plus 
i  que  suffisantes,  pour  assurer  les  profits, 
pour  payer  chaque  annee  les  inter ets  sur 
les  debentures  et  constituer  en  outre  un 
fovds  de  reserve  qui  servira  a  racheter 
celles-ci,  a  leur  echeance. 

"Or,  n  h  preteur) —  car  I'acheteur 
d'une  debenture  est  un  veritable  preteur 
sur  hypotheque,  -  ne  s'assure  pas  d'a- 
uance  des  garanties  de  paiement  des  inte- 
rets  et  de  remboursement  du  capital,  sur 


les  deb  ri  lui  sont  offertes,  il  peut 

pen  de  temps,  avec  un  papier 
>>■,   paree  que  Ventreprise  a  la- 
quette  il  a  pre  argent,  n'a  pas  reussi 

et  que  ns  immobiliers  qui  garantis- 

lont  deprecies  par  cet  in- 
'C  peuvent  etre  vendus  qu'au  ro- 
bots, ou  meme  ne  peuvent  trouver  acheteur 
a  aucun  prix. 

"Nous  passons  actuettement  a  travers 
une  veritable  frenesie  de  placement  de  de- 
bentures, dont  une  certaine  partie  sont  loin 
d'offrir  toutes  les  garanties  desirables.  Ce 
sont  surtout  ces  dernier es  que  Von  cherche 
a  placer  a  la  campagne,  parce  que  les  pre- 
teurs  sont  moins  mefiants,  et  acceptent  plus 
facilement  que  Vhomme  d'affaires,  dans  les 
villes,  les  arguments  qu'oi*  avance  pour 
Vinduire  a  placer  ainsi  ses  economies." 
II  nous  semble  que  ce  qui  precede  devrait  ser- 
vir  de  base  en  principe  a  1 'emission  de  toutes  de- 
bentures.    Cependant,  nous  ajouterons  qu'il  est 
necessaire  en  plus  que  le  prospectus  des  compa- 
gnies offrant  en  vente  des  actions  ou  des  deben- 
tures soit  tres  explicite  de  maniere  a  demontrer  la 
situation   financiere  de   la  compagnie,  car   apres 
tout,  e'est  1 'information  contenue  dans  le  pros- 
pectus qui  decide  le  preteur  a  faire  1 'achat  de 
telles  ou  telles  debentures,  et  comme  pour  bien 
s 'entendre  il  faut  bien  se  comprendre,  il  devient 
absolument  necessaire  que  le  prospectus  soit  clair 
et  precis. 

Nous  avons  devant  nous  le  prospectus  de  la 
compagnie  "La  Machine  Agricole  Nationale,  Li- 
mitee". offrant  a  la  souscription  publique  deux 
millions  de  dollars  de  debentures,   et  vraiment, 
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nous  avons  rarement  vu  un  prospectus  contenant 
autant  d 'informations,  mais  dans  une  forme  ou 
il  est  aussi  difficile  de  pouvoir  comprendre  exac- 
tement  quelles  sont  les  garanties  offertes  aux 
souscripteurs  de  cette  emission. 

Dans  l'interet  de  nos  lecteurs,  nous  nous  per- 
mettrons  de  poser  quelques  questions,  et  nous  se- 
rons  heureux  de  publier  dans  notre  procham  nu- 
mero  les  reponses  que  les  interesses  voudront  bien 

nous  faire  tenir. 

A  la  premiere  page  du  prospectus,  il  est  dit : 

"Les  obligations  peuvent  etre  rachetees,  en 

tout  ou  en  partie,  a  102  plus  l'interet  accru,  a 

trente  'jour  d'avis,  le  premier  novembrel921  et  a 

chaque  date  frecheance  subsequente  de  I  mteret. 

Devons-nous  comprendre  par  la  que  ce  rachat .est  a ^'option 

du  detlnteur  cV obligations,  ou  a  Voption  de  la  compagnie. 

Dans  un  autre  paragi4aphe  de  ee  prospectus, 
il  est  dit : 

"Le  Cmmda  construisaii  en  1911  pour  une 
quinsaine  de  millions  de  dollars  froutillage  agri- 
cole  et  il  avait  recours  a  Importation  pour  en- 
viron 25  millions.  La  Province,  de  Quebec  seule 
nhsorbaAt  le  cinquieme  de  ce  total.'' 

plutfit  dire  cinq  pour  cent? 

D'autres  clauses  se  lisent  eomme  suit: 

■■La  Machine  Agricole  Rationale  (limitee) 
dbsorbe  les  Usines  Generates  de  Chars  et  Machi- 
neries moyennant  $1,000,000  fractions  preferen- 
ces et  de  $2,000,000  fractions  ordmaires.  Elle 
conserve  dans  le  tresor  $500,000  fractions  prefe- 
rentielleset  $500,000  fractions  ordmaires.  Son 
capital  autorisS  est  de  $4,000,000. 

"La  Machine  Agricole  NationcUc  (Umitee) 
fait  une  emission  de  $2,000,000  frobligations  ga- 
ranties  frabord  par  un  aotif  de  $3,567,194.15,  en- 
suite  par  I'actif  de  la  Compagnie  de  Construction 
de  Montmagwy,  qui  se  chiffre  a  $200,000,  enfin  par 

constructions  et  Voutillage  nouveaux  (-values 
a  $650,000. 

"Le  produit  net  de  cette  emission  est  affecte 
a  payer  le  passif  de  la  compagnie  —  $500,000.00 
fr obligations  1923  remboursables  avant  echeance; 
$321,000.00  dus  aux  banques;  $89,000.00  de  crean- 
cer divers.es;  $60,000.00  pour  le  remboursement 

,  obligations  de  la  Compagnie  de  construction, 
la  balance,  deduction  faite  des  frais  fr 'emission,  a 
des  constructions  nouvelles  tel  qu'indiquS  plus 
haut  et  la  balance  comme  capital  de  roulement." 

900  '!■•  creances  diverse*,   el   ifbu.ui"    "     "»b< 
tvri  rte  Montmasmy. 


line  autre  clause  dit: 

"Quand  vint  la  guerre,  les  V sines  Generates 

adapterent  une  partie  de  leur  outillage  aux  be- 

is  nouveaux  et,  de  1915  a  1918,  livrerent  pour 

$8,000,000  frobus  et  antics  fournitures  de  guer- 

re.  ■ 

Le  bilan  mentiomic  aussi : 
■■Marchandises  frapres  inventaire.  $1,054,792.67 

Machineries  et  outillage 901,519.43 

Plans,  specifications,  modeles,  ma- 
chines et  organisation  depuis 
inventaire,  suivant  evaluation 
par  Its  ingenieurs  F.  L.  Gagnon 
et  W.  Roivlands 979,210.38 

Devons-nous  comprendre  que  ces  marchandises,  d'apres  inven- 
laire  au  montant  specifie,  seront  toujours  une  garantie  pour  les 
porteur^de  debentures  ou  seront-elles  vendues  et  remplacSes  par 
d"autres->  Cette  somme  est-elle  appelee  a  varier?  •  Les  prix  de 
eette  merchandise  ont-ils  ete  calcules  au  prix  cofltant  pendant  la 

r.  ou  aux  prix  qu'elle  poUrrait  etre  remplacee  aujourd  hui? 
"  Les  machineries  et  1' outillage  sont-elles  des  machines  et  de 
1  outillage  pouvant  servir  exelusivement  aux  nouvelles  fins  de  la 
compagnie,  ou  comprennent-elles  aussi  de  Voutillage  et  des  ma- 
Series  qui  ont  servi  a  faire  des  obus  et  qui  necessitent  des 
ilenenses  de  transformation? 

P  Les  Plans,  specifications,  modules,  Machines  et  organisation 
■  tenuis  inventaire  sont-elles  des  choses  pouvant  servir  entierement 
aux  nouvelles  fins  de  la  compagnie.  ou  representent-elles  des  plans^ 
specifications,  modeles,  machineries  ayant  servi  a  la  manufacture 
Vobus,  et  demandant  aujourd'hui  une  nouvelle  transformation? 

Les  ingenieurs  F.  L.  Gagnon  et  W.  Rowlands  sont-ils  des  em- 

nloves  de  la  compagnie,  ou  ont-ils  des  interets  dans  la  compagnie . 

L'actif  de   $3,567,194.15   comprend-il  tous  les   immeubles,   ou  y 

a-t-il   sur  les   immeubles   des   hypoi  i  vant  prionte  sur  les 

d§bentun 

Nous  esperons  que  les  interesses  voudront 
bien  nous  faire  tenir  des  reponses  a  ces  questions. 
Nous  serons  heureux  de  les  publier  dans  notre 
prochain  numero. 


LES    IMPORTATIONS    DE    BANANES    AUGMEN- 

TENT 

Les  importations  de  bananes  ont  ete  beaucoup 
plus  fortes  cette  annee  qu'il  y  a  un  an  parce  que  les 
coinpagnies  d'importation  oni  pu  se  procurer  de 
l'espace  sur  les  oceaniques.  L  an  dernier  le  tonna- 
ge etait  accapare  par  le  Gouvernement  pour  le  mou- 
vement  des  troupes.  Les  arrivages  a  New- York,  en 
novembre  furent  de  285,125  regimes  centre  177.250 
regimes  il  y  a  un  an. 


NOUVELLE    USINE   D'ERAPORATION   OUVERTE 
EN  NOUVELLE  ECOSSE. 


La  Graham's  Ltd.,  de  Belleville,  Ont,  a  ouvert  la 
dixieme  de  ses  usines  d'eraporation  dans  la  vallee 
d'Annapolis,  Nouvelle-Ecosse.  La  derniere  a  etre 
mise  en  operation  est  la  succursale  de  Kentville.  La 
compagnie  controle  a  present  soixante  usines.  Les 
dix  usines  de  la  Vallee  d'Annapolis  employeront  en- 
viron 8,000  boisseaux  de  pommes  par  jour.  Cette 
firme  a  achete  en  Nouvelle-Ecosse  un  quart  de  mil- 
lion de  barils  de  pommes  pour  "^evaporation  et  Im- 
portation. 
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LES    DETAILLANTS    DES    ETATS-UNIS  DEMAN- 

DENT  2  CENTS  DE  MARGE  SUR  LA  VENTE 

DU  SUCRE:  ILS  DISENT  QUE  CE  CHIF- 

FRE    EST    ESSENTIEL    POUR    UN 

COMMERCE  PROFITABLE 


NOUVELLE  HAUSSE   PROBABLE  DES  BALAIS 


Declarant  qu'une  marge  maximum  d'au  moins 
deux  cents  la  livre  de  profit  sur  le  sucre  est  neees- 
saire  pour  le  detaillant  dans  les  conditions  presen- 
tes  et  avec  les  frais  actueils  d'un  commerce,  la  Na- 
tional Association  of  Retail  Grocers  des  Etats-Unis 
a  soumis  la  question  au  procureur  general  M.  A. 
Mitchell  Palmer.  Le  message  de  protestation  se  lit 
come  suit: 

"II  est  respectueusement  soumis  que  le  profit 
maximum  pour  la  vente  du  sucre  au  detail  ne  de- 
vrait  pas  etre  de  moins  de  deux  cents  par  livre,  en 
s'appuyant  sur  le  fait  que  les  frais  de  la  vente  au 
detail  sont  on  moyenne  de  17  a  20  pour  100  du  prix 
de  vente.  Ce  ne  serait  qu'une  marge  legitime  sur 
votre  prix  de  gros  nouvellement  etabli  de  12  a  17 
cents  et  serait  en  conformite  avec  le  1 '  L.  cent  de 
marge  permis  par  l'administration  des  vivres  alors 
que  le  prix  de  gros  etait  d'environ  !)'•_>  cents.  Le 
pourcemage  des  frais  do  magasin  a  suivi  le  mouve- 
ment  d'augmentation  des  comniodites. 


Le  marche  des  balais  manifeste  une  fermete 
considerabl  avis  recus  indiquent  qu'il  y  aura 

une  nouvelle  hausse  au  debut  de  la  prochaine  annee 
sin  on  avant. 

l"n  manufacturier  de  Test  canadien  soulignait 

mment  le  fait  que  les  augmentations  recentea 
pom-  les  produits  de  fil  de  fer  constitueraient  un  des 
facteurs  import  ants  de  la  hausse.  En  outre  les 
manches  out  hausse  recemment  ainsi  que  les  clous 
de  broche.  Au  demeurant  les  prix  eleves  demandes 
pour  le  ma'is  a  balais  sont  le  plus  gros  facteur  de 
hausse  et  la  main-d'oeuvre  n'en  est  pas  non  plus  un 
element  negligeable. 

Encore  que  les  rapports  du  gouvernement  indi- 
quent que  les  envois  de  bit'  d'inde  a  balais  ont  ete 
plus  foils  pour  les  mois  de  ;iio  pour  ceux  eor- 

respondants  de  191  Li  s  pro- 

visions sont  plus  grandes. 

Les  manufacturiers  ont  differe  leurs  achats  de 
matiere     premiere     di  poir  qu'il  surviendrait 

quelque  chose  qui  amenerait  la  baisse.  II  s'en  est 
suivi  qu  L919  fut  mise  en  gran- 

ge les  differerits  nianufactur  sont   depeches 

de  donner  leurs  commandes  pour  obtenir  des  provi- 


Table  A!phabetique    des    Annonces 


American  Pad  &  Tex- 
tile   73 

Armour  &  Co  .    .    .    .56 

Ames  Holden 

McCready    .    3-4-5-6-7 

Assurance  Mont- 
Royal  SO 

Banque  d'Hochelaga  7<S 
Banque  Nationale  .  78 
Banque  Provinciale  .  7S 
Bennett  Limited, 

Couverture 

Bowser 60 

Breithaupt  Leather" Co., 

Ltd 20 

British  Colonial  Fire 

Ins SO 

Beckwith  Box  Toe  .  20 
Brodie  &  Harvie   .    .   52 

Brodeur,  A 52 

Brandram  Henderson  66 

Canada  Foundries  .  7G 
Canada  Life  Assurance 

Co .80 

Canadian  Cons.  Rub- 
ber   34 

Canadian  Polishes 

Ltd 56 

Canadian  Salt  ....  51 
Cie  J.  A.  M.  Cote   .    .    9 
Cie  d'Assurance  Mu- 
tuelle  du  Commerce  SO 
Chamberlain  Medici- 
ne   59 

Church  &  Dwight  .  51 
Children  Shoe   ...    30 


Clark,  Win 63 

Cluett,  Peabody  .  .  .  72 
Columbus  Rubber  Co.  27 

Chouinard 42b 

Connors  Bros.  ...  63 
Cote,  A.  A.,  &  Fils  .  42b 
Cote  et  Lapointe  .  .  52 
Couillard.  Auguste  .  80 
Cowan  &  Co 61 

Daoust,  Lalonde  & 

Co 26 

Dominion  Canners 

(Ltd.) 53 

Dupont 23 

Dowswell  Lees   ...  75 

Duclos  &  Payan   .    .  14 

Duffy.  J.  J.,  &  Co.   .  65 

Dufresne  &  Locke    .  21 


Gunns  

Gutta  Percha  &  Rub- 
ber   Co,    .    Coiner 

Hamilton  si  one 

Couverture 

Imperial  Tobacco  .    . 
International   Supply   24 


Jonas  fc  Cie,  II. 


Eddy  &  Co. 


65 


Fabrique  de  Balais  de 
Granby 64 

Fairbanks,  N.  K.  .  .  64 
Fontaine,  Henri  .  .  52 
Ford  Motor 74 

Gagnon,  Lachapelle  & 

Hebert 31 

Gagnon,  P.  A 80 

Garand,  Terroux  & 

Cie 80 

Gendron  Mfg.  Co.  .   .  76 

Germain 32 

Girouard  Limitee  .  .  32 
Gonthier  &  Midgley  .  80 
Goodyear  Rubber  Co.  10 


King  Paper  Box  .    .   . 
Kingsbury  Footwear     19 

Lady  Belle  Shoe  Co. 

La  Prevoyance   ...  80 

Leslie  &  Co.,  A.  C.   .  ~rl 

Labelle  J.  R 33 

Liverpool  Manitoba  .  SO 

Mathieu,  A 69 

Mathieu   (Cie  J.-L.)    '65 
Maxwells  Ltd.   :   ....  77 
McArthur,  Irwin  Ltd. 
70- 

McArthur,  A 72 

Megantic   Broom   .    .   56 

Mcdonald 57 

Miner  Shoe 22 

Montbriand,  L.-R.  .  SO 
Montreal  Biscuits  .  65 
Morrow  Screw   ...   76 

Nova  Scotia  Steel  Co. 
Nugget  Polish    .    .    .    2S 
National  Vanish  .    .  12 


Qld  ifg 

Paint  Co.. 

Couverture 

Packard  &  Co.,  L.  H.  is 

itfier  Rubber  .  S 

Paquet  &  Bonnier    .  80 

fection  Counter   .  18 

th  Shoe  Co.,  Ltd.  15 

Lvmburner   .  52 

I\  Poulin  &  Cie  ...  52 

Ramsay  Paint  ....  77 
Rena  Footwear  ...  28 
Robinson,  James  .  .  13 
Robson  Leather  Co  .  25 

Scholl  Mfg 16 

Simms   . 73 

Stauntons  Ltd.  ...  77 
Still  Mfg.  Co.   .    ....  77 

Steel  Co 72 

Slater  Sboe "17 

St.  Williams  Fruit    .    54 
Sun  Life  of  Canada  .  80 
St.  Lawrence  Flour 
Mills .55 

Tanguay,  Jos.  .  .  .  '30 
Tetrault  Shoe  .  .  .  .11 
Trudel  &  Guillet  .    .-  52 

United  Shoe  ....   .,29 

Williams  Co.,  J.  fl. ,.;  76 
Western  Assurance 
Co 80 
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sions  capables  de  regarnir  leurs  stocks  depourvus. 
C'est  la  raison  des  envois  plus  forts  que  precedem- 
ment. 

De  toute  facon,  la  demande  demeure  importan- 
te,  malgre  les  prix  eleves  pour  cette  commodite. 


CHEF  DES  VENTES  DE  L'APPAREIL  HINMAN 


M.  E.  A.  Lockyear,  ge- 
rant  des  ventes  de  H.  F. 
Bailey  &  Son,  Gait,  Ont, 
manufacturiers  canadiens 
de  la  machine  a  traire 
Hinman,  fait  rapport  d'un 
grand  developpement  de 
l'organisation  des  ventes 
de  cette  compagnie  pen- 
dant 1'annee  ecoulee.  C'est 
un  des  homines  les  mieux 
informes  en  ce  qui  a  trait 
a  l'industrie  de  l'equipe- 
ment  de  fermes  du  fait 
qu'il  possede  une  experien- 
ce extremement  vaste. 
Des  1'age  de  dix-sept  ans, 
il  entra  dans  le  commerce 
du  beurre  et  du  fromage 
dans  l'Ontario,  et  suivit 
plus  tard  un  cours  special  sur  la  laiterie  au  College 
Agricole  de  Guelph  ou  il  obtint  ses  diplomes  dans 
toutes  les  branches  de  cette  etude.  Pendant  deux 
ans  il  fut  employe  comme  veriflcateur  pour  1' Asso- 
ciation Holstein  et  dirigea  ensuite  de  grosses  manu- 
factures de  fromage  et  de  beurre.  Abandonnant 
cette  ligne  il  entra  dans  le  commerce  de  machinerie 
de  ferme  a  Cathcart,  Ont.,  pour  tenir  la  ligne  Em- 
pire. Plus  tard  il  fit  partie  de  cette  compagnie  et 
fut  nomme  subsequemment  gerant  des  ventes  de 
la  succursale  de  Montreal.  II  y  a  un  an,  il  entra 
dans  la  maison  H.  P.  Bailey.  II  s'attend  a  une 
grande  demande  pour  la  machine  a  traire  Hinman 
dans  les  territoires  de  l'Ouest  Canadien. 


Lockyear 


LIEUTENANT-COLONEL  HERCULE  BARRE 


A  sa  seance  du  jeudi,  27  novembre  1919,  la 
Chambre  de  Commerce  Francaise  du  district  de 
Montreal  a  adopte  la  resolution  suivante: 

Sur  proposition  de  M.  Paul  Seurot,  seconde  par 
M.  Em.  Meriot: 

"La  Chambre  de  Commerce  Francaise  de 
Montreal  est  heureuse  d'apprendre  la  nomination 
de  M.  le  Lieutenant-Colonel  Hercule  Barre,  Cheva- 
lier de  la  Legion  d'Honneur,  au  poste  d'Attache 
Commercial  du  Gouvernement  Canadien  en  France. 

"Elle  voit  dans  cette  nomination,  un  temoigna- 
ge  d'appreciation  du  Gouvernement  canadien  en- 
vera  M.  le  Lieutenant-Colonel  Barre  pour  les  send- 
ees qu'il  a  rendus  a  la  cause  des  Allies  et  le  desir 


du  Dominion  d'organiser  un  bureau  dont  le  but  se- 
ra de  faciliter  et  d'ameliorer  les  relations  commer- 
ciales  franco-canadiennes. 

"La  Chambre  de  Commerce  francaise  desire 
que  la  presente  resolution  soit  inseree  aux  minutes 
et  qu'une  copie  en  soit  expediee  a  M.  le  Lieutenant- 
Colonel  Barre  et  a  la  Chambre  de  Commerce  du 
District  de  Montreal." 

La  meme  resolution  a  ete  endossee  avec  plaisir 
par  la  Chambre  de  Commerce  du  district  de  Mont- 
real a  sa  seance  du  3  decembre. 

La  nomination  du  Lieutenant-Colonel  Hercule 
Barre  est  bien  vue  dans  tous  les  cercles  com- 
merciaux,  et  nous  ne  doutons  pas  qu'il  saura  rem- 
plir  ses  nouvelles  fonctions  de  maniere  a  donner 
satisfaction  aux  commercants  du  Canada. 

Le  Lieutenant-Colonel  Barr6  doit  s'embarquer 
la  semaine  prochaine  pour  prendre  charge  de  sa 
nouvelle  position. 


LE  RAPPORT  DE  SHERWIN-WILLIAMS  CO. 


Le  rapport  de  Sherwin-Williams  Company  Li- 
mited pour  1'annee  flnanciere  close  le  31  aout  et  pre- 
sente aux  actionnaires  lors  de  l'assemblee  annuelle, 
est  Fun  des  meilleurs  que  la  compagnie  ait  jamais 
publie,  puisqu'une  seule  fois  dans  le  passe  les  chif- 
fres  actuels  furent  depasses. 

Ce  rapport  fait  voir  que  pour  1'annee,  les  re- 
cettes,  avant  provision  pour  depreciation  et  paie- 
ments  des  coupons,  se  sont  elevees  a  $990,919.03 
contre  $1,162.06  pour  1'annee  qui  a  etabli  le  record. 

Apres  qu'il  a  ete  prevu  a  un  montant  de  $125,- 
830.78  pour  depreciation  de  $130,070.92  pour  paie- 
ments  des  coupons,  de  $239,750.00  pour  les  dividen- 
des  de  priorite  et  apres  deduction  de  $144,497.83 
pour  taxes  a  payer  au  gouvernement,  il  reste  encore 
une  balance  de  $350,769.50  comme  revenu  net,  ce 
qui  represente  le  8%  pour  cent  du  capital  ordinaire. 

Le  fonds  d'amortissement  qui  etait,  il  y  a  cinq 
ans,  de  $40,000  s'eleve  maintenant  a  $216,300.00 
pour  les  cinq  ans  et  l'encaisse  et  les  obligations  en- 
tre  les  mains  des  compagnies  fiduciaires  se  mon- 
tent  a  $78,528.38. 

Le  montant  reporte  au  surplus  est  de  $350,769,- 
50,  de  sorte  que  le  surplus  actuel  s'eleve  presente- 
ment  a  $2,684,051.88  auxquels  il  faut  ajouter  un 
fonds  special  de  reserve  de  $100,000,  soit  un  total  de 
$2,784,051,188  de  disponible  pour  les  dividendes,  ou 
environ  70  pour  cent  du  capital  ordinaire. 

Le  bureau  de  direction  a  ete  elu  comme  suit: 
H.  W.  Cottingham,  hon.  C.  C.  Ballantyne,  Wm  Mc- 
Master,  W.  J.  White,  C.R.,  J.  W.  McConnell,  Geo.  A. 
Martin,  W.  S.  Fallis. 

M.  Cottingham  a  ete  reelu  president,  l'hon  C.  C. 
Ballantyne,  vice-president;  W.  S.  Fallis  a  ete  de  nou- 
veau  choisi  comme  directeur-gerant,  et  J.  H.  Gordon 
a  ete  continue  dans  les  fonctions  de  secretaire-  tr6- 
sorier. 
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LES  TRIBUNAUX 


JUGEMENTS  EN  COUR  DE  CIRCUIT 


Cie  Nationale  de  Feuillets  Mobiles  vs 
Corriveau  Advertising   Service,   $46. 

Borden's  Farm  Product  vs  J.  A.  Gau- 
thier,  $25. 

A.  Thibeault  vs  C.  O.  Waldron,  $24. 

E.  Demers  vs  A.  Fox,   $27. 

D.  Laplume  vs  N.  Desgroseilliers,  $50. 

D.  Labelle  vs  G.  F.  Faust,  $72. 

P.  M.  Beaudoin  vs  J.  Therrien,  $14. 
P.  M.  Beaudoin  vs  A.  Slabenno,  $46. 
Gold  Medal     Furniture      Mfg.   Go.  vs 

Wm.  Schon#eid,  $47. 
H.  Lavaliee  vs  R.  Lefebvre,  $14. 
P.  A.  Desgroseilliers  vs  A.  Heon  et  al., 

$71. 
L.  Plante  vs  Mme  C.  E.  Jumeau  et  vir., 

$20. 
G.  H.  Thimmeur  vs  L.  Forget,  $47. 
S.  Gold  vs  J.  Hobbs,  $47. 
Soc.  Financiere  Inc.  vs  A.  H.  Lavoie, 

$48. 

E.  F.  Emery  vs  Hears  C.  Campton, 
$50. 

Wilson  Coal  vs  J.  H.  McCombe,  $26. 
O.  Lecours  vs  West-End  Cleanrs,  $42. 

0.  Soucisse  vs  J.  L.  Morin,  $60. 
J.  S.  Beaudry  vs  J.  Dery,  $15. 
A.  Ferron  vs  E.  Pautrat  ,$10. 

J.  Vanier  vs  P.  Landry,  $90. 
R.  Lavigueur  vs  J.  Brunet,  $31. 
Parisian  Wardrobe,  Ltd.  vs  A.  E.  Sil- 
verman, $76. 
E.  Vinette  vs  Jos.  Bord,  $43. 
J.  F.  Fernet  vs  E.  Benoit,  $37. 

1.  Landry  &  Fils  vs  R.  C.  Sturgeon, 
$37. 

T.  Klaman  vs  A.  Carsley,  $10. 
M  L,  H.  &  P.  Co.  vs  J.  G.  Leduc,  $31. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  Wm.  Kelly,  $10. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  Jas.  Hull,  $19. 
M.  L.,  H.  &  P.  Co.  vs  N.  Brisebois,  $31. 
Granger  Freres,  Lt6e     vs     C.  Larose, 

$36. 
H.  Fortier  Co.,  Ltd.  vs  J.  B.  McCom- 

ber,  Lachine,  $55. 


JUGEMENTS  EN   COUR  SUPE- 
RIEURE 


Ludger  Emard  vs  Felix  Brunelle, 
Montreal,  $150. 

J.  P.  Dupuis  Ltee  vs  J.  A.  Julien. 
Montreal,  $170. 

Jos.  Sanscartier  vs  Montreal  Loc. 
Works,  Ltd.,  Montreal,  $105. 

L.  N.  Dupuis  vs  Eug.  Boileau,  Mont- 
real,  $23,000. 

Roch  Jett6  vs  Maria  Miron,  Mme  Nap. 
Marinier,  Montreal,  $2,000. 

Succession  J.  W.  Molson  vs  Vict.  Mo- 
rin, Art.  Mignault,  Montreal,  $50,- 
000. 

J.  H.  Goulet  vs  Marie  Guerin,  Mme  J. 
E.  Beaulieu,  Rosalie  Racette,  Mme 
J.  E.  Guerin,  Salon  Rosalia,  Mont- 
real   $390. 

A.  D.  McGillis  et  al.  vs  GBahams  Ltd., 
Belleville,  Ont.,  $580. 

Ada  Wingard  vs  Thos.  H.  Ryan,  Mont- 
real, $3,000. 

Arthur  Daigneault  vs  Art.  Achin,  St- 
Lambert,  $927. 

S.  Richstone  Regd.  vs  A.  Lebo,  Mont- 
real, $366. 

Mme  E.  S.  Hart  vs  Succession  H.  G. 
Williams,  Westmount,   $1,070. 

Rosina  Morrier  vs  Nap.  Loiselle, 
Montreal,  lere  classe. 

Mendel  Mallek  vs  David  Weingarten, 
Montreal,  $200. 


P.    D.    Garrett   vs    North    Am.    Iron    & 

Metal  Co.,  Montreal,  $2,000. 
Royal   Bank  vs   D.   Labelle,   Montreal, 

$155. 
Geo.  Millen  vs  Christy  Bell,  Montreal, 

$240. 
Z.  Pesant  vs  Succession  David  Forget, 

Montreal,  $1,646. 
Cie  H.  Fortier,  Ltee  vs  A.  Patenaude, 

St-Jean,   $150. 
Gunns  Ltd.     vs     O.  Hubert,  Montreal, 

$243. 
H.   Lamontagne,   Ltee   vs   Nap.   Duval, 

Montreal,   $194. 
A.  Ferland  vs  Eug.  Leroux,  Montreal, 

$100. 
Cie  Terrains  Suburbains  vs  F.  Martel, 

Montreal,  $918. 
Pelletier   &   Cie     vs      Raoul   Richard. 

Montreal,  $145. 


VENTES    PAR     HUISSIER 


NOTA  —  Dans  la  liste  ci-dessous 
les  noms  qui  viennent  en  premier  lieu 
sont  ceux  des  demandeurs,  les  sui- 
vants,  ceux  des  defendeurs;  le  jour, 
I'heure  et  le  lieu  de  la  vente  sont 
mentionnes  ensuite  et  le  nom  de 
I'huissier  arrive  en  dernier  lieu. 

S.  Ernlinder  vs  Mme  .1.   M.   McCarthy, 

22  decembre.  11  a.m.,  1209  St-Urbain. 
Lalonde. 

Jos.  Burelle  vs  Will  Higras,  22  de- 
cembre, 11  a.m.,  922  Clarke,  Lalon- 
de. 

Cohen  Ltd.  vs  Nap.  Miron,  23  decem- 
bre, 10  a.m.,  418  Champlain,  Bros- 
sard. 

Cohen  Ltd.  vs  Jos.  Robillard,  22  cie- 
cembre,  1  pin.,  llll  Gertrude,  Bros- 
sard. 

Jo*.  Lebrun  vs  Lr  Cole.  22  decembre, 

10  a.m.,  72a  Woodland,  Brossard. 
A.  Dufaull   vs  R.  Lalarme,  22  decern 

lire.   10  a.m..  232  St-Hubert,  Lalonde. 

G.  N.  Beaudoin  vs  E.  Leblanc,  22  de- 
cembre, 10  a.m.,  110  Parthenais, 
Lalonde. 

J.  E.  Montpetit  vs  Th6,o.  Huerst,  22 
decembre,  11  a.m.,  12  Ste-Zoe,  Bros- 
sard. 

L.  Sabourin  vs  L.  Aubin.  22  decembre, 

11  a.m..  455  des  Seigneurs,  Brossard. 
Mme  V.  Prizeau  vs  Emile  Daoust.  22 

decembre,  10  a.m..  201  Guy,  Bros- 
sard. 

Omer  Mongeau  vs  Raben  Shapiro.  23 
decembre.  10  a.m.,  151  Dorchester 
Ouest,  Lapierre. 

R.  Tessier  vs  Malcome  Lemieux,  23 
decembre,  10  a.m.,  39  Prosper,  Mo- 
rin. 

Jos.  Rochon  vs  Jos.  Ward  &  Co..  22 
d6eembre.  10  a.m.,  115  Place  You- 
ville.  Morin. 

J.  H.  Hand  vs  Ls  Major.  29  decembre, 
11  a.m.,  4  St-Frs  d'Assises,  Lapier- 
re. 

M.-Lse  Pilon  vs  J.  G.  Laliberte,  22  de- 
cembre, 2  p.m.,  1545  Notre-Dame 
Ouest,  Desmarais. 

E.  Desjardins  et  al.  vs  Francois  Roy, 
.Tr,  24  decembre,  10  a.m..  Riviere  des 
Prairies,  Desmarais. 

British  &  Colonial  Furniture  Co.,  Ltd. 
vs  D.  N.  Nicholson.  24  decembre,  10 
a.m.,  146  Laurier  Ouest,  Proulx. 

Wilder  Ltd.  vs  E.  Whitting.  24  decem- 
bre,  2  p.m.,  5589  Moksland,  Proulx. 

P.  E.  Layton  et  al.  vs  Chas  Guerin, 
22  decembre,  10  a.m.,  370  Fabre, 
Morin. 


c.  Aubertin  vs  X.  Senecal,  23  decem- 
bre, 11  a.m.,  221  Prefontaine,  Aubin. 

Albert  Marcil  vs  Jos.  Desrochers,  24 
decembre,  11  a.m.,.  838  Letourneux, 
Norm  and  in. 

J.  O.  Tardif  vs  Ulric  Matte,  23  decem- 
bre, 11  a.m..  1216  Ontario  Est,  Nor- 
mandin. 

H.  A.  Cailie  vs  Mme  P.  Leclair,  22 
decembre,  10  a.m.,  87  Parthenais, 
Brossard. 

A.  Clement  vs  Alfred  Jacques,  23  de- 
cembre, 11  a.m..  24  Guy,  Lalonde. 

Beaudin  Ltee  vs  Leo.  Cote,  22  decem- 
bre, 1  p.m..  72a  Woodland,  Brossard. 

.Mme  J.  Dumontier  vs  Edouard  Mo- 
reau,  22  decembre,  2  p.m.,  362  Cha- 
teauguay,  Brossard. 

Beaudin  Ltee  vs  Lewis  Koropsky,  22 
decembre,  10  a.m.,  246  Dorchester, 
Brossard. 

Wm.  Fisher  vs  Vve  Geo.  McDonald,  22 
decembre,  10  a.m.,  622  des  Erabl> 
Lalonde. 

A.   Drouin  &   Cie  vs  C.  F.  Globensky. 

22  decembre,      10  a.m.,      478   Berri, 
Brossard. 

A.  Lalond  vs  H.  C.  Duvert,  24  decem- 
bre. 11  a.m.,  455c,  8eme  Avenue,  Ro- 
semonl.  Brossard. 
Victor  Brosseau  vs  D.  Fortier,  24  d£- 
nbre.    11    a.m.,    869   Drolet,    Broa- 
ird. 
J.  Juteau  &  Cie  vs  Adolphe  Treniblay, 

23  decembre,  10  a.m.,  1  Maistfnneu- 
ve.   Lalonde. 

Jo      Friedman  vs  Arthur  Roy,  24  de- 
mbre.      10   a.m.,      322   Parthenais, 
Brossard. 
J.    B.   Valiquette    vs   Henri   Sylvestre, 
decembre,     11  a.m.,     731  Laval, 
Brossard. 
YV.   Drouin   &   Cie  vs   Rosaire  Daoust, 
22   decembre,   10   a.m..   519    Ontario, 
Maisonneuve,  Brossard. 


LA    LOI    LACOMBE 


Deposants 


Employeurs 


T.  P.  Allard  .  .  .  Eaton  Shoe  Market 
Adolphe  Beauchemin  .  Lariviere  &  Co. 

s    Beaudry J-  H.  Gervais 

Ernest  Beausoleil C.  P.  R. 

\  Bernier  .  .  Commission  du  Havre 
B.  Bilodeau  .  Regent  Knitting  Mills: 
W.  Bonneville 

United    Shoe    Machinery 

Charles    Charest    .     .    M.    H.   Pe4adeau 

Jos.  Crevier J.  J.  Payette 

Modeste  Dagenais '" 

Hormisdas  Lapointe 

A.  Danis Magloire   Dupuis 

H.  Forest .   E.  Bernier 

Nap.  Gagne  ....  J.  E.  Desmarais 
Geo.  Gauvreau  .  .  .  Olivier  Geiinas 
Henri  Girard 

Montreal  Tramways  Co. 

Chs  Godbout  ....  Wilfrid  David 
J.  Hetu • 

.  .  Can.  Pacific  Ry.,  Angus  Shop 
Albert  Houle 

....  Consumers  Sack  Supply  Co. 

Arthur  Lamarche 

.  Can.  Pacific  Ry.,  Angus  Shop 
Alfred  Lavoie  .  .  Steel  Co.  of  Canada 
Albert  Lescarbeau   ."■  .   W.  K.  Trower 

S.  Marks Mutual  Life  Ass. 

Omer  Meunier  .  .  Century  Coal  Co. 
Georges  Paterson   

.  .  Bell  Telephone  Co.  of  Can..  Ltd. 
Joseph  Perrault  .  Mederic  Sansregret 
Arthur  Plouffe  .  Wilders  Furniture  Co. 
Willie   Poitras    .     .    Antoine    Despatie 

Ernest  Sigouin J.  Leclair 

Edouard   Tremblay    .    Alfred   Mercur»v 
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Reoseipemeats  da  District  de  Sberbrooke 

ENREGISTREMENTS    AU    BUREAU    D'EN  REGISTREMENT 

DE    LA   DIVISION    DE   SHERBROOKE   PENDANT   LA 

SEMAINE    FINISSANT   LE   6   DECEMBRE   1919. 


HYPOTHEQUES 
Dame  Leon  Mailloux  a  F.  E.  Danforth  pour  $300.00,  affectant 

partie  lot  9,  Waterville. 
Louis  Gillick  a  Sherbrooke  Loan  &  Mortgage  Co.  pour  $3,500, 
affectant  lot  1402,  quartier  sucl,  et  droit  de  passage  d'une 
partie  du  lot  1405. 
Louis  H.  Olivier  a  James  S.  Mitchell  pour  $65,000.00,  affec- 
tant partie  lot  1265,  quartier  sud. 
Dame  Louis  Carrier  a  Emmanuel  Leclerc  pour  $1,000.00,  af- 
fectant lots  7a,  rang  3  et  7c    et  8e  rang  2,  Compton. 
T.  T.  Delisle  a  La  Banque  Nationale  pour  $8,066.14,  affectant 
lots  16b-266  a  250  inclusivement;  253  a  277  inclusivement; 
279  a  302  inclusivement;  334  a  364  inclusivement;  366  a 
409  inclusivement;    411   a   469   inclusivement;    tous  dans 
le  rang  9,  Ascot. 
T.  T.  Delisle  a  La  Societe  de  Prets  et  Placements  de  Quebec 
pour   $25,000.00,   affectant  lot   1325   et   lots   1247   et  1276, 
quartier  sud. 
Arthur   Chevalier   a  Dame   Joseph   Masse   pour  $5,000.00,   af- 
fectant lot  202,  quartier  centre. 
Ludger   Cantin   et   Auguste   Charest   a   Dame   Joseph   Masse' 
pour  $15,000.00,  affectant  lot  230-4,  quartier  centre. 
QUITTANCES 
Dame  Leandre  Sasseville  a  Dame  L6on  Mailloux,  hypotheque 

du  12  octobre  1917. 
Joseph    Croteau   a   Georges    Auger,   hypotheque    du    22    avril 

1911. 
Succession  de  Dame  Augustin  Morin  a  George  Morin,  hypo- 
theque du  24  septembre  1912. 
Mile  E.  C.  T(5tu  et  al.  a  Dame  F.  X.  Tremblay,  hypotheque  du 

15  fevrier  1901. 
Theode  Camirand  a  Arthur  Chevalier,  hypotheque  du  9  aout 

1918. 
Dame   Joseph   Masse   a   Arthur   Chevalier,   hypotheque   du   3 

aout  1918. 
William  Ramsay  a  Ludger  Forest  et  J.  W.  Gregoire,  hypo- 
theque du  11  mai  1910. 
Gladden  Sisco  a  Dame  A.  G.  Parsons,  hypotheque  du  22  juin 

1899. 
F.  C.  Cleveland  a  P.  A.  Parsons,  hypotheque  du  17  juin  1904. 
Ludger   Forest   a  Dame    Octave    Demers,    hypotheque   du   25 

novembre  1913. 
J.  A.  Leblanc  a  J.  A.  Corbeil,  hypotheque  du  16  novembre  1907. 
Dame  Joseph  Corbeil  a  P.  M.  Corbeil,  hypotheque  du  17  avril 

1915. 
J.  D.  Bush  a  Napoleon  C6te\  hypotheque  du  19  novembre  1919. 
Succession  Joseph  Par6  a  Henri  Benoit  et  al.,  hypotheque  du 

11  d^cembre  1914. 
Long  Bros,  et  al.  a  Dame  Benjamin  Lebrun  dit  Caron,  hypo- 
theque du  2  septembre  1893. 
Telesphore    Daigle    a    Alfred    Couture,    hypotheque    du    ler 

mars  1913. 
Mile  Alice  Guay  a  Telesphore  Daigle,   hypotheque  du  5  no- 
vembre 1908. 
L.  T.  Beaudoin  a  T.  T.  Delisle,  hypotheque  du  29  novembre 

1918.  (     »| 
Codere  &  Fils  Lt£e  a  T.  T.  Delisle,  hypotheque  du  17  mars 

1919.  «      | 
Seminaire    St-Charles-Borrom6    a    T.    T.    Delisle,    hypotheque 

du  25  mars  1918. 

W.  H.  Wiggett  a  Ernest  et  Remi  Cousineau,  hypotheque  du 
29  juin  1916. 

John  Edwards  a  Ludger  Cantin  et  Auguste  Charest,  hypothe- 
que du  7  juin  1917. 

Sherbrooke  Loan  &  Mortgage  Co.  a  E.  D.  Kelly,  hypotheque 
du  23  juin  1916. 

Sherbrooke  Loan  &  Mortgage  Co.  a  George  Long,  hypotheque 
du  5  juillet  1917  et  12  novembre  1918. 

Sherbrooke  Loan  &  Mortgage  Co.  a  Sherbrooke  Cong,  of  the 
Methodist  Church,  hypotheque  du  19  novembre  1912. 

Sherbrooke  Loan  &  Mortgage  Co.  a  Thomas'  Theberge,  hypo- 
theque du  7  juin  1918. 

E.  G.  Wiggett  a  Fred.  Parkin,  hypotheque  du  21  septembre 
1914. 

M.  W.  Mitchell  a  Dame  J.  H.  Bell,  hypotheque  du  30  novem- 
bre 1918. 

Thomas  Smith  a  George  Edgecombe,  hypotheque  du  7  mal 
1919. 


J.  A.  Stewart  a  D.  W.  O'Keefe,  hypotheque  du  13  octobre  1917. 
Dame  W.  C.  Clark  a  F.  J.  Fortin,  hypotheque  du  5  dScembre 

1916. 
Main-lev6e  par  R.  F.   Collins  a  T.  T.  Delisle,  degageant  les 

lots  16b-38,  41,  67,  88  et  89,  rang  9,  Ascot. 
Main-lev6e  par  O.  C.  Morisette  a  Arthur  Chevalier,  degageant 

lot  202,  quartier  centre. 
Main-lev6e  par  A.  M.  et  J.  K.  Edwards  a  Ludger  Cantin,  de- 
gageant lot  230-4,  quartier  centre. 
Bail  par  Arthur  Chevalier  a  Dame  J.  G.  Gagnon,  partie  lot 
205,  quartier  centre,  pour  2  ans,  pour  $1,248.00  pour  le 
dit  terme. 
Bail  par  Dame  Edouard  Boudreau  a  Moses  Steinfeld,  pour  3 
ans.  pour  $900.00  pour  le  dit  terme,  aussi  avis  declarant 
le  dit  bail  affectant  partie  lot  1302,  quartier  sud. 
Avis  cadastral  par  Dame  A.  G.  Parsons,  affectant  lot  N.  % 

5a,  rang  5,  et  lots  6d  et  6e,  rang  4,  Compton. 
Dissolution  de  society  par  ,W-  B.  McCaw  et  A.  C.  Bissell  sous 

le  nom  de  "The  McCaw-Bissell  Furniture  Company". 
Acte  de  societe  par  W.  B.  McCaw  et  Alfred  Avery  sous  le 

nom  de  "The  McCaw-Bissell  Furniture  Company". 
Dernieres  volont^s  et  testament  de  Dame  Narcisse  Dudevoir, 
avec  transmission  affectant  la  moiti£  indivise  du  lot  20a, 
rang  2,  Compton,  legue  a  sa  fielle,  Mary  Lucy  Dudevoir. 
Regu  du  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  qu'aucun 
droit  n'est  exigible  sur  la  succession  de  Narcisse  Dude- 
voir, affectant  lot  20a,  rang  2,  Compton. 
Dernieres  volont^s  et  testament  de  feu  L.  A.  St  Jean,  avec 
transmission   affectant  lot  122,   quartier  centre,  legu6  a 
son  Spouse,  Juliette  Zo6  Cimon. 
Regu  par  le  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  qu'au- 
cun droit  n'est  exigible  sur  la  succession  de  feu  L.  A. 
St- Jean,  affectant  lot  122,  quartier  centre. 
Jugement  par  V.  J.  Morisset  vs  J.  C.  Gagn6  pour  $65.36,  avec 
interet  et  frais,   aussi  avis   affectant  un  quart  indivis^s 
des  lots  1324,  quartier  sud,  et  lot  447,  quartier  est. 
Regu  du  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  que  les 
droits  sur  la  succession  de  feu  Isabella  M.  Short  ont  3t6 
pay^s. 
Regu  du  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  que  les 
droits  sur  la  succession  de  feu  Dame  Susanna  Short  ont 
ete  payes. 
Dernieres  volont6s  et  testament  de  feu  W.  S.  Pocock,  avec 
transmission   affectant  lot  5a,   6a,  rang  4,   6d,   5c  et  5d, 
rang  3,  Compton,  legu6  a  son  Spouse,  Dame  Isabella  Lind- 
say Church. 
Regu  par  le  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  qu'au- 
cun droit  n'est  exigible  sur  la  succession  de  feu  W.  S. 
Pocock,  affectant  lots  5a,  6a,  rang  4,  6d,  5c  et  5d,  rang  3, 
Compton. 
Transfer  par  Wilbrod  Bibeau  a  F.  X.  E.  Codere  de  $975.00 

dus  par  J.  P.  Brodeur. 
Acte  de  societe  par  Owen  Murphy  et  O.  W.  J.  Murphy  sous  le 

nom  de  "Owen  Murphy  &  Son". 
Droit  de  passage  par  H.  E.  Thompson  a  The  Southern  Ca- 
nada Power  Co.,  Ltd.,  sur  lots  319  et  320  Orford. 
Droit  de  passage  par  Dame  G.  G.  Vallee  a  The  Southern  Ca- 
nada Power  Co.,  Ltd.,  sur  partie  lots  34  et  37,  Orford. 
Droit  de  passage  par  H.  W.  Waite  a  The  Southern  Canada 

Power  Co.,  Ltd.,  sur  lot  39,  Orford. 
Droit  de  passage  par  Frangois  Therrien  a  The  Southern  Ca- 
nada Power  Co.,  Ltd.,  sur  lot  35,  Orford. 
Droit   de   passage   par   Clovis   Roy  a  The   Southern   Canada 

Power  Co.,  Ltd.,  sur  lot  222,  Orford. 
Droit  de  passage  par  Arthur  Arbery  a  The  Southern  Canada 

Power  Co.,  Ltd.,  sur  partie  lot  597,  Orford. 
Declaration  de  d6ces  et  transmission  par  Dame  J.  J.  Rule, 
declarant  que  feu  John  J.  Rule  est  mort  le  10  juillet  1911. 
intestat  et  que  sa  succession  comprend  le  lot  5g,  rang  10, 
Ascot,  revenant  a.  son  Spouse,  Dame  John  J.  Rule  et  al. 
Regu  par  le  percepteur  du  revenu  provincial  declarant  qu'au- 
cun droit  n'est  exigible  sur  la  succession  de  feu  John  J. 
Rule,  affectant  le  lot  5g,  rang  10,  Ascot. 


Renseignements  de   Trois-Rivieres   et 

d'Arthabaska 


BUREAU      D'ENREGISTREMENT,      CITE      ET      DISTRICT 
DES    TROIS-RIVIERES 

Semaine  du  2  au  10  decembre 
Vente  —  Arthur  Ls  Gelinas  a  Adolphe  Houde. 
Donation  —  Dame  Th^odule   Houde  a  Adolphe  Houde. 
Vente  —  A.  Lebrun  et  P.  D.  Forest  a  Alexandre  Alain. 
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Vente  —  Ulderic  Lampion  a.  Thomas  Lampron. 

Quittance  —  Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Vve  Jos.  Desau- 

nals. 
Vente  —  Josephat  Geiinas  a  Moise  Hubert. 
Renonciation    —    Wilfrid    Lafreniere    k    Succ.    Ones.    Lafre- 
niere. 
Obligation  —  Chs  Ed.  Allard  a  Geo.  Levasseur. 
Obligation  —  Thomas  Marcouiller  a  Joseph  Lajoie. 
Edmond  Aucoin  a  Joseph  Grenier. 
Obligation  —  Arthur  Lehoux  a  Gregoire  Veillette. 
Joseph  St-Onge  a  F.  X.  Nobert. 
Alph.  Marcouiller  a  Dame  Benj.  Bourgeois. 
Vente  —  Napoleon   Lapointe   a  Wilfrid   Lachance. 
Vente  —  Treffie  Guilbert  a  Dorius  Dupont. 
Vente  —  Alex.  Collins  et  al.  a  Arthur  Parent. 
Quittance  —  Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Alfred  Pathier  et  al. 
Quittance  —  J.  N.  Bourassa  a  Arthur  Lehoux. 
Quittance  —  Alph.  Frenette  a  O.  J.  Geiinas. 
Quittance  —  Eucher  Masse  a.  Jos.  Montplaisir. 
Echange  —  Romeo  Racine  a  Severe  Geiinas. 
Transport  —  Severe  G61inas  a  Alfred  Morin. 
Cession  de  droits  successifs     -  Laura  Berthiaume  a  Adolphe 

Berthiaume. 
Obligation  —  Dame  Jos.  Bruneau  a  Jos.   Nault. 

Obligation  —  Ephrem    Matteau   a   Malvina    Lavergne. 

Obligation  —  Joseph   Goulet   a   R6v.   Edmond   Mercier. 

Declaration   pour  radiation  — .  Alph.   Marcouiller. 

Declaration   pour   radiation  Jean-Bte   Pellerin 

Declaration  pour  radiation  —  Raphael   Bourassa. 

Declaration  sociale  —  Shawinigan  Fish   Market. 

Vente  —  Choquette  &   Lebrun  a  O.  zeph.  Paquette. 

Vente  —  Joseph  Leonard  a   Arthur  Reniere. 

Vente  —  Hilarion  St-Onge   a    Francois  der  Kinderen. 

Vente  —  The  Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Octave  Beaulieu.    ■ 

Vente  —  Philias   Dery  a    Napoleon  et  Joseph  D£ry. 

Vente  —  F.  X.  Lambert   a    Wilson    Mongrain. 

Vente  —  Gregoire    Boisveri    a   Wilfrid   Geiinas. 

Vente  —  Gregoire  Boisvert    ;i   Denis  Geiinas 

Vente  —  Gregoire   Boisvert    a    Louis   Geiinas. 

Vente  —  Wilfrid    Geiinas   a    Louis   Geiinas. 

Vente  —  Severe  Geiinas  a  Elzear  Cliaine. 

Vente  —  Elzear  Chaine  a   Cyprlen  Chains. 

Vente  —  Pabrique  St-Philipp  die  Poliquin. 

Quittance  —  J.  B.  Pellerin  a  Urbain  Duchesne. 


Quittance  —  Clara  Lavergne  a    Urbain   Duchesne. 
Quittance  —  Geo.   Lafontaine  a  Louis  Gauthier. 
Quittance  —  Narcisse  Pelletier  a  Reine  Francoeur 
Quittance  —  A.  A.  Paquette  a.  Nicolas  Huses  et  al. 
Quittance  —  Uld6ric  Leblanc  a  Mike  Wynoradmk. 
Quittance  —  Consuelo  Drolet  a   Georges  Baril. 
Quittance  -  The  Shaw.   W.   &  P.  Co.     a     Jos.  et  Philemon 

Trudel. 
Quittance  —  Gedeon  Morel  a  Louis  Guirard. 
Quittance  —  Racine   &  Caron  a  A.  E.  Guillemette. 
Quittance  —  Jean  Geiinas  a  Elzear  Chaine. 
Quittance  —  Rose  Anna  Chaine  et  al.  k  Elzear  Chaine. 
Quittance  —  Emery  Massicotte  a  J.  A.  Peltier. 
Resiliation  —  Arthur  Desaulniers  &   Philias  Pellerin. 
Main-levee  —  Philippe  Bourassa. 

Bordereau   d'hypotheque  —  Three   Rivers   Shipyards   a   Cor- 
poration des  Trois-Rivieres. 
Vente  —  Barbara  E.  Forsyth  a  Dame  Albert  Blanchette. 
Vente  —  David  Pratte  k  Dionis  Boisvert. 
Vente  —  Chs  Hamelin  a  Dame  Chs  Leclerc. 
Vente  —  Guillaume  Courtois  a  Xavier  Beaudry. 
Quittance  —  Eva  Beauchemin  et  al.  k  Nap.  Parenteau. 
Quittance  —  Jules  Projean  a  Jos.  Lessard. 
Quittance   —   Percepteur   du    Revenu      a     Succ.    Dina   Beau- 
champ. 
Quittance  —  Dame  J.  H.  Leduc  et  al.  a  C.  J.  Geiinas. 
Obligation  —  Jos.  G.  Labarre  et  al.  a  Benj.  Bourgeois. 
Obligation  —  Eudore  Deshaies  k  Dame  F.  F.  Farmer. 
Promesse   dc   vente   —   Honore   sevigny   a    Arthur   Trempe. 
Echange  —  Alexis  et  Ernest  Blanchet  a  Jos.  Giasson  Rivard. 
Echange  Harry  Perron   el    l^mile  Ferron. 

JUGEMENT    EN     COUR    SUPER1EURE 
Corporation   de    Ste-Thecle   vs   Adjutor   Laroche   et   al..    $700. 

JUGEMENTS    EN    COUR     DE    CIRCUIT 
Donat    Cloutier,    Cap    de    la    Madeleine    vs    Alphonse    Godon. 

$17.50. 
Ovide    Bonin.    Cap    de    la    Madeleine    vs    Ovide    Carle,    meme 

lieu.    $2.00. 
Joseph  Portier,  Trois-Rivieres  vs  La  Cie  de  Granit  Artlflciel. 

meme  lieu,  $59.50. 
Hector  Aubain.  Cap  de  la   Madeleine  vs   Frs  alias   Frank  Du- 
bois. $25  00. 
Joseph   Rene   Beaudet,   Shawinigan-Falls      vs      Elise   Morin. 
meme  lieu,   $76.00. 


LA  CONSTRICTION 


CAP   DE    LA   MADELEINE 

Entrepot  de  $20,000  pour  Thos. 
Argall,  Trois-Rivieres.  Cet  entrepot 
servira  pour  emmagasiner  dela  peln 
ture  et  de  la  machinei 

2  logements  de  $6,000  sur  la  rue 
Ste-Madeleine,  Pont  St-Maurice  pour 
Nicolas  Chenevert.  On  est  a  lever 
les  murs. 

Moulin  a  scie  de  $100,000  sur  la 
propriete  Ogden,  pour  J.  A.  Rousseau, 
Ste-Anne  de  la  P£rade.  Le  proprie- 
taire  est  a  la  recherche  d'un  bon  site 
sur  la  rive  est  de  la  riviere  St  Mauri- 
ce, au  Cap  de  la  Madeleine.  Le  pro- 
prietaire  achetera  les  materiaux  dont 
il  a  besoln. 

DRUMMONDVILLE 
Pabrique  de  $75,000  pour,  la  Butter- 
fly   Hosiery    Co.,    Architectes:    J.    M. 
Robertson    Ltd.,       20    rue    St -Nicolas, 
Montreal.    On  est  a  lever  les  murs. 
GRAN'MERE 
Installation    de    compteurs    electri- 
ques    de    $10,000    pour    le    compte    du 
conseil  de  ville.    Maire:   P.  C.  Neault. 
Ingenieur:   M.  Dube.     La  municipality 
sera  sur  le  marche  pour  des  compteurs 
eiectriques. 

LIMOILOU 
Addition  a,  un  magasin,  $1,500,  74. 
Seme  rue,  pour  The  Quebec  Glove 
Leather  Mfg  Co.  Proprietaire:  Alex 
Grenier.  Le  travail  sera  fait  a  la 
journee. 

MONTREAL 

Deux  residencos  de  $15,000,  sur  la 
venue    Lansdowne,   Westmount.    nour 


Isaac  Collins,  207  avenue  Ash.  Le 
travail  sera  commence  cette  semaine 
si  le  temps  le  permet. 

Residences  de  $7,000  chacune.  a  la 
Ville  Modele  dh  Mont-Royal  pour  la 
Model  City  Housing  Co.  Ltd.  304 
iinmeuble  Eastern  Township  Bank, 
qui  s'attend  de  construire  entre  100  et 
150  residences  l'an  prochain. 

Theatre  de  vues  animees,  sur  la- 
venue  Bernard  pour  Geo.  Gladianos. 
2498  avenue  du  Pare.  L'architecte 
n'est  pas  encore  nomme.  On  s'attend 
de  commencer  les  travaux  le  prin- 
temps   prochain. 

Addition  de  $70,000  a  une  manufac- 
ture, sur  la  rue  d'Argenson  pour  la 
Dougall  Varnish  Co..  Ltd.,  305  rue  des 
Manufacturiers. 

2  residences  de  $26,000  sur  I'ave- 
nue  Connaught  pour  W.  T.  Trenhol- 
me,  150  avenue  Brock.  On  est  a  lever 
les  murs. 

Residence  et  garage  de  $12,000  dans 
le  haut  de  la  rue  Belmont.  Westmount 
pour  John  Watson,  167  rue  Welling- 
ton.    On  est  a  lever  les  murs. 

QUEBEC 

Garage,  angle  des  rues  de  la  Cou- 
ronne  et  Fleury,  pour  la  Frontenac 
Realty  Co.  G6rant:  Dr  M.  J.  Mooney. 
58  Cote  du  Palais.  Le  contrat  sera 
bient6t  accorde. 

Addition  a  une  residence.  $1,500,  25 
rue  Aberdeen  pour  F.  Parent.  Le  con- 
trat a  ete  accorde  et  les  travaux 
viennent  de  commencer. 

ST-JEAN 

Fabrique  de  soies  de  $30,000,  sur  la 
rue   Richelfou    pour   la   Belding   Paul 


&  Corticelli  Ltd.     On  est  k  lever  les 
murs. 

ST-HYACINTHE 

Fabrique  de  coton.  sur  la  rue  La- 
[ramboise  pour  Roland  H.  Ballou,  1406 
Turks  Head  Bldg.,  Providence.  R.  I 
Les  travaux  doivent  commencer  im- 
mediatement. 

ST-ANICET 
Residence  pour  Napoleon      Dupuis. 
Les    travaux    commenceront    au    prin- 
temps. 

ST-GUILLAUME  D'UPTON 
Salle  publique  de  $18,000  pour  la 
compte  du  conseil  de  ville.  Archi- 
tecte:  L.  J.  Caron.  Nicolet.  Des  sou- 
missions  seront  recues  jusqu'au  15 
Janvier  par  Theo.  Vanasse,  St.  Guil- 
laume d'Upton.  Aucun  materiel  n'est 
achete. 

TROIS-RIVIERES 
14   magasins  de  $84,000,  sur  la  rue 
Royale,   pour  J.   B.   Richer,  de   Trois- 
Kivieres   et   Joseph    Trudel.   de   Viau- 
ville.  Montreal.     Le  site  a  ete  achete. 
Patinoir   et   garage,    $80,000.    sur  la 
rue  des   Forges   pour  J.  B.   Richer  et 
Joseph  Trudel.     Le  site  a  ete  achete. 
Moulins    a    papier      et    a    pulpe    de 
$6,500,00   sur  la   rue    St-Charles,   pour 
la    St-Maurice   Lumber   Co..      2      rue 
Xotre-Dame.     Gerant:    R.  T.  Remsen. 
Les  travaux  en  brique  sont  commen- 
ces. 

200  logements  de  $600,000,  sur  la 
rue  St-Maurice  pour  la  Three  Rivers 
Housing  Association.  Les  travaux 
doivent  commencer  bientot. 

Boulangerie  sur  la  rue  Bonaventure 
pour  L.  P.  Desaulniers.  rue  Alexandre 
completement  detruite  par  le  feu. 
File  sera  reconstruitc  immediatement 
au  ceftt  d*  $S.90«. 
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Le  Marche  de  Y Alimentation 


Mercredi   soir,  Ifr  17   decembre   1919. 

II  n'y  a  pas  de  changement  a  enre- 
•.gistrer  sur  le  marche  local  des  pores 
vivants.  Les  offres  ont  ete  peu  consi- 
derables et  il  y  a  eu  une  demande 
continuelle  de  la  part  des  acheteurs 
locaux  et  des  ventes  de  lots  de  choix 
ont  ete  faites  de  $16.50  a  $16.75  les  100 
lbs,  peses  en  descendant  des  chars, 
la  plus  grande  partle  de  ces  ventes 
.  etant  faites  au  dernier  chiffre  ci-des- 
sus  mentionne.  Le  ton  du  marche 
pour  les  pores  abattus  etait  plus  fer- 
me avec  une  demande  amelioree  par 
suite  de  la  temperature  plus  froide 
que  nous  avons  actuellement,  et  des 
ventes  de  pores  legers  abattus  a  la 
campagne  ont  ete  faites  de  $22.50  a 
•  $23,  et  lourds  de  $20  a  $21,  tandis  que 
rte  stock  frais  tue  a  I'abattoir  de  la 
yille   s'est   vendu   a   $24.50. 

■Le  marche  des  viandes  fumees  et 
preparees  n'offre  aucun  changement 
digne  de  mention,  les  prix  sur  toutes 
les  lignes  restent  stables  avec  un 
commerce  raisonnable  passant  pour 
le  marche  local  et  celui  de  la  campa- 
gne et  des  ventes  de  jambons  de  8  a 
10  lbs  ont  ete  faites  a  35c  la  livre; 
de  12  a  15  lbs,  de  33c  a  34c  et  lourds 
a  32c.  Le  bacon  a  dejeuner  ordinaire 
'.•s'est- vend  u  40c;  le  Windsor  de  choix 
■  de  42c  a  45c,  et  le  bacon  desosse 
Windsor  a  45c. 

Un  bon  commerce  est  rapporte  pour 
le  lard,  et  le  marche  a  ete  actif  avec 
des  ventes  de  saindoux  canadien  pur 
de  29c  a  30c  la  lb.  en  seaux  de  bois  de 
20  ^s  et  a  28c  en  tierces. 

LE    MARCHE    DES   PORCS    MONTE; 
LE   BOEUF  PLUS  CHER   AUSSl 

Viandes  fraiches  —  Bien  que  le 
marche  des  pores  ait  ete  plus  facile 
au  cours  de  la  semaine,  il  s'est  affer- 
mi  et  des  lots  choisis  se  sont  vendus 
de,  $16.50  a  $17.75.  Les  pores  abattus 
de  choix  se  sont  vendus  jusqu'a  date 
$25  le  quintal,  tandis  que  le  pore 
abattu  a  la  campagne  se  vend  de  $1 
a  $2  de  moins. 

Les  prix  ont  considerablement  mon- 
te  pour  les  divers  morceaux  du  boeuf, 
les  bouvillons  et  les  vaches  se  ven- 
dant  plus  chers.  Les  veaux  de  choix, 
aussi,  se  vendent  plus  chers.  La  de- 
mande sur  le  marche  est  tres  active. 
:  Nous  cotons: 

Pores  Vivants   ...  . 16.75 

Fores  prepares— 
Tu6s  aux  abattoirs,  petits 

65-90 24.00  24.50 

Abattus  a  la  campagne  .  .  22.00  27.00 


Pore  frais — 

Gigot  de  pore  (trimm.6)   . 

.... 

0.31£ 

Longes    (trimmers)    .    .    . 

0.36 

Longes   (non  trimmees)    . 

0.32 

Epaules  (trimmees)   .    .    . 

.... 

0.25 

Saucisse  de  pore  (pure)   . 

0.24 

Saucisse  de  ferme  .... 

0.18 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derriere    .     .     . 

0.25 

0.26 

Quartiers  devant  .... 

0.15 

0.16 

0.36 

Cotes 

.... 

0.25 

0.14 

0.19 

(Vaches) — 

Quartiers  derriere    .     .     . 

0.19 

0.22 

Quartiers  devant   .... 

0.12 

0.14 

Longes    

0.27 

0.22 

0.12 

Hanches   

0.18 

Veaux  (suivant  qualit6)   . 

6.22 

0.28 

Agneaux,    50-80    lbs    (en- 

tiers),  la  lb 

0.28 

Mouton,    45-50    lbs    No    1 

0.18 

LES      JAMBONS      ET       LE       BACON 

BAISSENT;    LE  PORC  EN   BARIL 

AUSSI 

Viandes  preparees  —  Les  prix  ont 
enregistre  un  declin  sur  les  jambons 
et  le  bacon,  les  changements  se  pro- 
duisant  graduellement,  et  le  resultat 
logique  de  la  baisse  des  prix  des  pores 
vivants  et  abattus.  La  demande' pour 
les  deux  lignes  est  de  saison,  bien 
qu'elle  ne  soit  pas  excessive.  Les 
stocks  sont  suffisants  pour  repondre 
aux  besoins  du  commerce. 


Jambons — 

8-10  livres 

....     0.34 

Medium,  fume,  la  livre: 

12-14  livres 

....     0.32 

14-20  livres 

0.31     0.32 

20-25  livres 

25-35  livres 

....     6.25| 

Plus  de  35  livres 

....     0.25 

Bacon — 

....     0.39 

....     0.50 

Cottage  roule 

....     0.29* 

Jambons  Picnic 

....     0.24 

Pore  en  baril — 

Canadian   short  cut    (brl) 

morceaux  de  26-35  .   .    . 

....    54.50 

Dos   clear  fat    (brl)    mor- 

ceaux de  40-50    .... 

....    61.00 

Pore  heavy  mess  (brl)   .  . 

....    50.00 

Boeuf  plate 

....   30.00 

Boeuf  mess  ........... 

....   23.00 

Pore  engraisse'  aux  pois   . 

....    50.00 

LE     COMMERCE     SE     FAIT    A     DES 

PRIX   STABLES;    LES  VIANDES 

EN  GELEE 

Viandes  en  gelee  —  Les  prix  restent 
fermes  sans  changement  pour  les 
viandes  cuites  et  en  gelee,  et  bien 
qu'il  n'y  ait  pas  une  demande  con- 
siderable pour  les  dlverses  lignes,  les 


ventes  sont  assez  bonnes  pour  la  sai- 
son. La  mincemeat  continue  d'etre 
stable  et  se  vend  tres  bien,  et  les  prix 
sont  fermement  maintenus,  surtout 
pour  les  meilleures  qualites. 
Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.14     0.15 

Langue  de  boeuf  en  ge!6e,  choix  0.55 
Langue  de  pore  en  gelee  .  .  .  0.40 
Jambon  et  langue,  la  lb.    .    .    .     0.30 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  cuits 0.46     0.49 

Epaules,  roties 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pat6s  de  pore   (douz.) 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15     0.19 

Saucisse  de  pore,  pure 0.23 

Bologne,  la  lb 0.13 

LE     MEILLEUR    BEURRE    DE    CRE- 

MERIE  S'EST  VENDU  A 

L'ENCAN    A   61c 

Les  arrivages  de  beurre  hier  ont 
consists  en  1326  paquets  compares  a 
2,174  pour  le  meme  jour  de  la  semaine 
derniere  et  233  pour  la  meme  date  de 
Tan  dernier.  A  la  vente  a  I'encan 
faite  au  Board  of  Trade,  800  paquets 
furent  offerts  en  vente,  dont  515  pa- 
quets etaient  du  beurre  de  cremerie 
frais  de  la  meilleure  qualite  qui  s'est 
vendu  a  61c  la  lb.,  soit  un  declin  de 
6%c  la  lb.  compare  au  prix  obtenu  le 
1er  decembre  pour  la  meme  qualite 
de  beurre.  II  y  avait  egalement  285 
paquets  qui  furent  mis  en  vente,  mals 
comme  le  prix  n'etait  pas  satisfaisant, 
aucune  vente  ne  fut  faite.  A  part  ces 
offres,  le  march6  a  ete  tranquille  et 
aucun  commerce  important  n'est  rap- 
porte, la  demande  de  toutes  les  sour- 
ces  etant   plutot   limitee. 

Nous  cotons: 


Le  meilleur  cremerie 
Le  meilleur  courant  . 
Bon  cremerie  .... 
Le  meilleur  de  ferme 


0.67  0.67A 

0.62  0.64 

0.65  0.66 

0.62  0.63 


LE  TON  DU  MARCHE  DU  FROMAGE 
EST   STABLE 

Les  arrivages  de  fromage,  hier,  ont 
consiste  en  170  bottes,  contre  808  bo?- 
tes  pour  le  meme  jour  de  la  semaine 
dernifere,  et  164  boites  pour  la  date 
correspondante  de  I'an  dernier.  Le 
ton  du  marchg  reste  stable,  mais  il  n'y 
a  pas  d'amelioration  dans  la  demande 
pour  les  approvisionnements  de  toutes 
les  sources,  et  les  affaires  en  general 
sont  tres  tranquilles  avec  des  cota- 
tions  difficlles  a  donner  dans  le  mo- 
ment. 
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PEU     DE     CHANGEMENT     SUR     LE 
MARCHE    DU    SAINDOUX 

Saindoux  —  Le  marche  n'offre  pas 
de  changement  important  a  signaler 
et  il  se  resume  a  une  diminution  du 
choix,  le  prix  des  tierces  restant  a 
29c  la  lb.  La  demande  est  tres  active, 
vu  que  nous  sommes  a  une  epoque  ou 
il  se  fait  beaucoup  de  cuisine  pour  les 
fetes. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  40  lbs,  la  lb 0.29 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0.294 

Seaux,   20  lbs,   la  lb 0.282 

Morceaux,   1  lb.,   la   lb.    .     0.31  0.32 

LE  CHOIX  DES  PRIX  DE  LA  GRAIS- 
8E   VEGETALE    DIMINUE 

Graisse  vegetale  —  Bien  qu'il  y  ait 
peu  de  changement  a  enregistrer 
cette  semaine  sur  le  marche  de  la 
graisse  vegetale,  le  choix  s'est  retreci 
un  peu,  par  suite  de  la  base  plus  fa- 
cile qui  regit  le  marche  du  saindoux. 
Les  ventes  sont  satisfaisantes  pour 
la  saison. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,   400  lbs,   la  lb 0.284 

Tinettes,  50  lbs 0.28* 

Seaux,  20  lbs,  la  lb 0.28? 

Morceaux  de  1  lb.,  la  lb.     0.30  0.301 

LA     MARGARINE     SANS     CHANGE- 
MENT;   LES  VENTES  PEU 
CONSIDERABLES 

Margarine  —  Le  marche  de  la  mar- 
garine n'offre  pas  de  changement  no- 
table. Les  producteurs,  en  general, 
ne  sont  pas  satisfaits  de  leurs  ventes. 
II  semblerait  que,  quoique  le  prix  du 
beurre  monte  continuellement,  la  mar- 
garine ne  se  vend  pas  autant  que  Ton 
s'y  attendait.  Les  prix  sont  sans 
changement,  les  meilleures  qualites, 
en  morceaux,  se  vendant  38c  et  39c 
la  livre. 

Nous  cotons: 

Margarine — 
En    morceaux,   suivant   la 

en  qualite,  la  lb 0.36     0.38 

En     tinettes,     suivant     la 

qualite,   la   lb 0.31     0.34 

LE    MARCHE    DES    OEUFS    EST 
FERME 

II  n'y  a  pas  de  changement  impor- 
tant a  signaler  sur  le  marche  des 
oeufs.  La  demande  de  la  part  des 
epiciers  et  des  autres  commercants 
pour  de  petits  lots  pour  repondre  aux 
besoins  immediats  est  bonne,  et  un 
commerce  actif  a  ete  passe  dans  le 
gros  pour  les  meilleures  qualites. 

Voici  les  prix  du  gros  que  nous  co- 
tons: 

Oeufs  strictement  frais  .  .    0.80  0.90 

Choisis 0(55 

No  1 0.57  0.58 

No  2 0-53  0-55 


LE    MARCHE    DES   VOLAILLES   EST 
ACTIF 

Le  seul  changement  d'importance  a 
signaler  sur  le  marche  des  volailles 
preparees  a  ete  une  autre  avance  de 
1c  la  lb.  dans  les  prix  des  dindes,  par 
suite  de  la  demande  croissante  conti- 
nuellement pour  ces  oiseaux,  et  des 
ventes  de  lots  de  choix  ont  ete  faites 
de  52c  a  53c  la  lb.,  et  pour  ceux  de 
qualite  infcrieure  a  51c.  Les  stocks 
des  autres  lignes  ont  ete  suffisants 
pour  repondre  a  tous  les  besoins  et 
les  prix  restent  fermes.  En  somme, 
le  marche  est  actif  et  il  se  fait  un  gros 
volume  d'affaires,  par  suite  de  I'ap- 
proche    de    la    saison    des   fetes. 

Nous  cotons: 

Dindes,  la  lb.: 

ChOlx 0.52  0.53 

Bonnes 0.51  0.514 

Ordinaires 0.50 

Poulets: 

Choix 0.33  0.35 

lions 0.30  0.32 

Ordinairea 0.25  0.29 

Oies 0.30  0.32 

Canards 0.38  0.42 

LE    COMMERCE    DU    POISSON    EST 

AIDE    PAR    LES   JOURS    DE 

JEUNE 

Poisson  —  L'approche  des  jours  de 
jrune,  dans  cette  partie  de  la  province 
de  Quebec  a  contribue  a  ameliorer  la 
demande  pour  les  diverses  varietes 
de  poisson  et  I'on  fait  rapport  que  le 
commerce  est  actif.  Les  prix  de  quel- 
ques-unes  des  varietes  de  poisson 
frais  et  gele,  tel  que  le  haddock,  la 
morue,  etc.,  ont  ete  un  peu  plus  fa- 
ciles.  Les  huitres  et  les  crevettes,  le 
poisson  fume  et  prepare  sont  en  de- 
mande active  et  les  prix  restent 
stables. 

Nous   cotons: 

Poisson  frais 

Haddock .0.074,  0.08i 

Morue,   tranchee    ....     0.11     0 
Morue   pour   le    marche    .     0.074  0.08 

Carrelets 0.08     0.10 

Crevettes 0.45 

Homards  vivants 0.40 

Saumon      (B.C.),     la     lb, 

rouge o.'io 

Maquereau 0.17 

Poisson   blanc 0.16 

Poisson  fume 

Haddies,   BXs,   la   lb.    .    .  0.12  0.13 

Filets 0.17  0.1  s 

Bloaters,  la  boite 2.50 

Kippers 2.20  2.40 

Poisson    gele 

Gaspereaux,  la  lb 0.064  0.07 

Fletan,   gros   et  petit    .    .  0.19"  0.20 

Fletan,  de  l'Ouest  ....  0.20  0.21 

Fletan,  nioyen 0.21  0.22 

Haddock 0.07  0.074 

Maquereau 0.15  0.1C 

Dor<§ 0.15  0.16 

Morue  en  tranches    .    .    .  0.09J  0.10 

Saumon  de  Gaspe,  la  lb.  0.24  0.25 


Poisson  sale 
Morue — 

Morue,  gros  baril,  200  lbs     ....  2L00 

Morue,  No  1,  medium,  brl 

de  2.00  lbs 2000 

Morue  No  2,  brl  de  30  lbs     ....   18.00 

Pollock  No  1,  brl  de  200 
lbs 15.00 

Morue,  sans  aretes  (boi- 
tes  de  30  lbs),  la  lb 0.20 

Morue,  sans  aretes,  (car- 
tons de  24  lbs),  la  lb 0.20 

Morue  (Ivory),  morceaux 
de  2  lbs,  boltes  de  20 
lbs 0.18 

Morue,  sans  aretes  (2 
lbs) 0.2S 

Morue,  en  filaments  (bol- 
tes de  12  lbs)    ....     2.40     2.50 

Morue  s6ch6e,  baril  de 
100  lbs 16.00 

L'EPICERIE 

Toutes  les  raffineries  vendent  ac- 
tuellement  leur  sucre  raffin6  sur  la 
base  de  $12  les  100  livres.  Le  sirop 
anglais  de  Lyle  a  ete  reduit  d'un  doL 
lar  la  caisse.  La  choucroute  et  la  rhu- 
barbe  se  vendent  moins  cher  aussi. 
Les  poudres  aux  oeufs  et  a  flan  se 
vendent  plus  cheres.  Le  prix  des  pe- 
ches,  gallon,  a  monte  egalement.  Una 
marque  de  flocons  de  ble  se  vend 
plus  chere  et  il  y  aura  bientot  une 
hausse  d'enregistree  sur  I'avoine  en 
paquets.  Le  jus  de  raisin  de  Welch  se 
vend  50c  la  caisse  plus  cher  pour  les 
grandes  et  les  petites  dimensions.  Le 
Castoria  a  monte,  de  meme  la  poudre 
d'ammoniaque.  Le  chocolat  de  Baker 
se  vend  40c  la  livre  pour  les  \\*.  La 
corde  et  la  ficelle  de  coton  ont  subl 
une  hausse.  Les  cafes  de  Rle  ont 
baisse  de  deux  centins  et  les  meil- 
leures varietes  ont  monte  d'un  eentln. 
Le  prix  d'une  ligne  de  soupe  a  ete  re- 
duit, —  celle  de  Snider.  Le  ton  des 
peanuts  est  plus  facile,  mais  en  ge- 
neral, la  ligne  des  noix  est  ferme. 
Les  fruits  sees  sont  actlfs  et  ferme* 
et  des  stocks  arrivent  chaque  jour 
sur  ce  marche.  Les  pots  pour  boulllir 
sont  tres  fermes  et  leur  prix  va  pro» 
bablement  monter.  Le  tapioca  est  un 
peu  plus  facile.  L'orge,  perle  et  mon- 
de.  est  plus  ferme.  Les  ventee  de 
fraises  s'ameliorent.  En  general,  les 
marches  sont  tres  actifs  sur  toutes  les 
lignes. 

LA       SOUPE       SE       VEND       MOIN8 

CHERE    ET   LA   MELASSE   EN 

BOITE    MONTE 

Soupe,  melasse  —  Les  prix  de  la 
melasse  en  boites  a  monte.  Void  les 
nouveaux  prix  pour  la  marque  Domol- 
co:  Boites  de  2  lbs,  $6  la  caisse;  8 
lbs,  $8.25;  5  lbs,  $6.80  et  10  lbs,  $8.66. 
La  melasse  "Gingerbread",  en  boites, 
se  vend  aussi  plus  chere.  Le  No  2  se 
vend  $3.85  la  caisse  et  le  No  3,  $6. 

Le  prix  de  la  soupe  aux  tomates 
Snider  a  baisse,  les  boites  de  16  onees 
se  vendant  $1.45  au  lieu  de  $1.85,  sen 
prix   anterieur. 
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LA  POUDRE  A  FLAN  PLUS  CHERE; 

LES  FICELLES  DE  COTON 

A  LA  HAUSSE 

Poudre  a  flan,  ficelle  et  corde  — 
Une  avance  de  prix  est  annoncee  pour 
la  poudre  a  flan  et  aux  oeufs  de  la 
Marque  Club,  dont  les  boites  de  6 
onces  sont  cotees  par  un  marchand 
de  gros  a  $1.25  la  douzaine.  et  celles 
de  1    livre  a  $3. 

La  corde  de  coton  a  monte  de  meme 
que  les  ficelles  de  coton.  Le  nouveau 
prix  pour  la  corde  de  coton  de  3/16 
pouce  est  de  78c  la  lb.  et  77c  pour  les 
plus  gros  diametres.  Le  prix  des  fi- 
celles de  coton  a  ete  considerable- 
ment  augmente  aussi,  4c  ayant  ete 
ajoutes  aux  pelotes  de  ficelles  a  4 
brins,  mettant  leur  prix  a  78c;  les 
ficelles  a  3  brins  se  vendent  74c  et 
les  cones  a  3  brins,  71c  et  a  4  brins, 
75c. 

TOUS    LES    SUCRES    SE    VENDENT 
A    PRESENT   AU    MEME    PRIX 

Sucre  —  Toutes  les  raffineries  ven- 
dent actuellement  leur  sucre  raffine 
sur  la  base  de  $12.  La  Canada  Sugar 
Refineries  a  ete  la  derniere  a  mo-ter 
le  prix  de  son  sucre  raffine.  II  n'y  a 
pas  grand  chose  d'important  a  signa- 
ler sur  ce  marche,  a  part  que  le  ton 
est  encore  ferme.  Les  stocks  ne  sont 
pas  considerables,  mais  les  marchands 
de  gros  recoivent  de  frequentes  consi- 
gnation, ce  qui  leur  permet  de  faire 
des  affaires  satisfaisantes,  si  Ton 
compare  la  situation  locale  a  celle  de 
certains  autres  endroits  du  continent. 
Toutes  les  tendances  portent  vers  la 
hausse. 

Nous  cotons: 

Les  100  livres 

Atlantic,  extra  granule"    ....   12.00 

Acadia,  extra  granule 12.00 

St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  12  00 
Canada,  extra  granule  ....  12.00 
Dominion  Cristal  granule   .    .    .   12  00 

Glace,  barils 12.20 

Glace,  (boites  de  25  liv.)  .  .  .  12.60 
Glace,   (boites  de  50  liv.)    .    .    .   12.40 

Glace,  1  livre 13.70 

Jaune  No  1 H-60 

Jaune  No  2  or 11.50 

Jaune  No  3 11  40 

Jaune  No  4 10.55 

En  poudre,  barils 12.10 

En  poudre,  50s 12.30 

En  poudre,  25s 12  50 

Cubes  et  d6s,  100  lbs 12.60 

Cubes,  boites  de'50  lbs 12.70 

Cubes,  boites  de  25  lbs 12.40 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 14  00 

En  morceaux  Paris,  barils    .    .    .   11.85 

En  morceaux  100  lbs 11.95  • 

En  morceaux  boites    50    lbs    .     .   12.05 

En  morceaux  boites    25    lbs    .     .   12.25 

En  morceaux  cartons   5  lbs    .    .   13  00 

En  morceaux  cartons   2   lbs    .    .  13.25 

Crvstal   Diamond,   barils    .    .    .   12.60 

"  boites    100    lbs    .    12  70 

"  boites     50   lbs    .   12.80 

"  boites     25   lbs    .   13.00 


LES     PECHES    AU     GALLON     MON- 
TENT;    LA'RHUBARBE   BAISSE 

Conserves  —  Les  caracteristiques 
du  marche  cette  semaine  sont  une 
hausse  du  prix  des  peches  en  boites 
et  une  baisse  sur  celui  de  la  rhubarbe. 
Les  peches  sont  cotees  actuellement 
a  $1.50  la  douzaine.  II  y  a  un  bon 
mouvement  des  diverses  lignes,  si  Ton 
considere    la   saison. 

Nous    cotons: 

CONSERVES    DE    LEGUMES— 

Asperges   (americaines  ver- 

tes),  doz.  2%s 4.50     4.85 

Asperges  importees,  2%s..  4.85  5.25 
Asperges    (pointes)    cana- 

diennes 5.50     6.00 

Feves,   Golden  Wax    .    .    .   1.75     2.85 

Feves,   Refugee 1.70     1.75 

Ble-d'Inde    (2s) 1.62}  1.65 

Betteraves,  2  lbs  ...  .  1.00  1.25 
Carottes  (tranchees),  2s.  .  1.45  1.75 
Ble-d'Inde   (en  epis)   gal.   .  7.00     7.50 

Epinards,   3s 2.85  '  2.90 

Epinards,  Can.   (2s) 1.80 

Epinards  Californie,  2s   .   .   3.15     3.50 

Tomates,  Is 1.45     1.50 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,    2%s.    ......   1.80     1  85 

Tomates,  3s 1.90     2.15 

Tomates,  gallons 6.50     7.00 

Citrouille,    2%s.    (douz.)     .   1.50     1.55 

Citrouille,  gallon  (douz.)    4.00 

standards 1.85     1.90 

Pois,   early  June    ....     1.92*  2.05 

Pois,  tres  fins.  20  oz 3.00 

Pois,  2s. ,  20  oz 1.57J 

Pommes     de     terre,     Can.     su- 

crees,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a 

vin)  gall 1.35 

Pois  imported — 
Fins,    caisse    de    100,    la 

caisse 27.50 

Extra  fins 30.00 

No  1 23  00 

No  2 20.00 

CONSERVES    DE    FRUITS 

Pommes,  2V£s.  doz.   .    .    .     1.40  1.65 

imes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz.   .    .    .     5.25  5.75 

Blueberries,  2s 2.40  2.45 

Grose  [lies,  noires,  2s.  doz.     4.00  4.05 

gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    £pais,    la 

douz 4.75  4.80 

Cerises     blanches,     sans 

noyau 4.50  4.75 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,    2s    (seaux)      2.75 

20  onces,  doz 

Vo   2 3.65  4.00 

Peches,  2%   (sirop  clair)    .   4.80  5.15 

Poires,  2s 4.25  4.50 

Poires,   2%s 5.25 

Poires,  2s    (sirop    clair)    1.90 

Annanas  (gratte  et  tranche)  2s.  3.60 

Boites    plates,    1   lb.,   douz.    .  1.90 

Boites  rondes,  2  lbs,  douz.    .  2.30 

Boites,  2i/2s    ......   4.00  4.50 

Pruneaux  Lombardie  .  .  2.00  2.20 
Prunes,    Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s 2.40  2.45 

Reines-Claudes      (sirop 

clair)   2s 2  00 

Framboises,  2s 4.50  4.60 

Framboises,  2%s 

Fraises,  2s 4.65 


POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums,     boites     de     %s., 

plates 1.20 

Sockeye,  48,  Is  douz 4.75 

Sockeye,   96,    %s   douz 2.50 

Boites     hautes     de    1    lb. 

caisses   de  4  dz.,  la  dz.     4.00    4.30 

Pinks,   1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes 2.60 

Pinks,  V2  lb.,  douz 1.37J 

Pale,  1  lb.,  douz 2.37$ 

Pinks,  y2   lb.,  douz 1.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,  %  lb.,  plates 1.90 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00     4.60 

Red  Springs,  %  lb 4.00 

White  Springs  (Is) 2.40 

Saumon     Gaspe\     marque 

Niobe  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz. 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb .   .   .*    4.25     4.50 

Pilchards.  1   lb.,  hautes    .     1.90     2.00 
Steak    de    baleine,   1  lb., 

plates 1.90 

Hareng,     importe,     sauce 

aux  tomates 3.25 

Hareng,  kippered   ....     2.85     2.90 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs     (sauce    aux    to- 
mates) douz 1.85 

Haddies    (lunch),  %  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a   la  caisse)    douz.    .    .     2.25     2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norv^giennes,  la 

caisse  de  100   (%s)    .    .   24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vant      la     quality),     la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises   .    .    .   32.00  34.00 
Viande     de     crabe     Japo- 

naise.  douz 6.50 

Clams    (riviere),  1   lb.,  la 

douz 1.90 

LES   PEANUTS  PEUVENT   BAIS- 
SER;  LE  MARCHE  EST  ACTIF 

Noix  —  Les  conditions  actuelles  du 
marche  sont  plus  faciles  pour  les 
peanuts  de  la  Virginie.  Les  fermiers 
semblent  avoir  plus  de  temps  et  etre 
mieux  disposes  pour  faire  leurs  llvrai- 
sons,  et  les  stocks  sur  le  marche  sont 
plus  considerables. 

La  plupart  des  autres  lignes  sont 
fermes,  et  il  y  a  une  grande  demande 
de  toutes  les  sources  pour  des  stocks. 
De  recentes  consignations  de  'Orient 
et  de  New-York  ont  ete  considrables, 
et  la  distribution  se  fait  sur  une 
grande  echelle. 

Nous  cotons: 


Amandes  Tarragone,  la  lb. 
Amandes  (6calees)  . 
Amandes  (Jordan)  .  .  .  . 
Noix  du  Bresil,  (nouvelles) 
Chataignes  (canadiennes) 
Avelines  (Sicile),  la  lb.  .  . 
A  valines  Barcelone  .... 
Noix   Hickory   (grosses   et 

petites) 

Pecans  (New  Jumbo)  la  lb. 


0.28 


0.28 

0.25 


0.10 


0.30 
0.60 
0.75 
0  26 
0.20 
0.30 
0.26 

0.15 
0.40 
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Peanuts    (roties)   — 

Jumbo 0.23  0.25 

Fancy 0.15  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salees  espagnoles,  la  lb.   .  0.29  0.30 

Ecalees  Mo  1,   Espagnoles  0.25  0.26 

Ecalees  No  1 0.16J  0.18 

Ecalees  No  2 0.14 

Peanuts   (salves)  — 

Fancy  entieres,  la  lb 0.38 

Fancy  cassees,  la  lb 0.33 

Pecans   (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,  po- 

lles C.32  0.35 

Pecans,     Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21  0.24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo 0.60 

Noix   (Grenoble) 0.29  0.35 

Noix     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0  23  0.25 

Noix    (ecalSes)    ....  0.80  0.82 

Noix   (espagnoles) 0.33 

LES    MARCHES    DES    FEVES  TRAN- 

QUILLES;     LES    POIS    POUR 

BOUILLIR   SONT   RARES 

Pois  et  feves  —  Le  marche  des  fe- 
ves  n'ert  pas  tres  actlf,  et  bien  que 
les  stocks  soient  suffisants  pour  les 
besoins  immediats,  les  approvislonne- 
ments  en  mains  sont  suffisants  pour 
maintenir  la  base  stable  avec  un  ton 
ferme  comme  caracterlstique.  Les 
meilleures  feves  blanches  canadiennes 
se  vendent  de  $5.10  a  $5.40  le  bois- 
seau. 

Le  stock  actuel  des  pois  pour  bouil- 
Hr  est,  dit-on,   insuffisant   pour   repon- 


dre  aux  besoins  et,  par  suite,  les  prix 
sont  sujets  a  monter  considerable- 
ment.  De  fait,  ils  ont  deja  commence 
a  s'affermir. 

Nous  cotons — 


Pommes    (evaporees)     .     .  0.23J  0.24 

Peches    (fancy) 0.28 

Poires,  de  choix 0.25     0.26 


Feves — 
Feves   canadiennes,   tribes    a 

la  main 5.10 

Japonaises 

Lima    japonaises,     la    lb. 

suivant    la   qualite    .     . 
Lima,   Californie    ... 

Pois — 

Blancs   a   soupe,   le   bois 

Casses,    recolte    nouvelle 

(98  lbs) 7.25 

Pour  bouillir,  le  boisseau     8.00 


5.40 
5.25 


0.10     0.12 
0.17     0.20 


4.00 

8.00 
8.50 


Japonais,  verts,  la  lb. 


0.101  0.11 


LES     FRUITS     SECS     STABLES     ET 
LE   MARCHE   EXCELLENT 

Fruits  sees  —  Le  commerce  de  ('im- 
portation est  tres  satisfait,  dans 
certains  quartiers  du  moins,  des  gros- 
ses consignations  recentes  de  pru- 
neaux,  abricots,  peches,  raisins,  etc., 
qui  sont  arrivees.  Ces  fruits  nous  ar- 
rivent  meilleurs  meme  que  Ton  s'y  at- 
tendait.  Les  prix  sont  fermes  et  sta- 
bles, et  il  n'y  a  rien  dans  le  moment 
pour  indiquer  des  declins  dans  les 
prix. 

Nous  cotons: 


Abricots,  fancy    . 
de  choix 
slabs    . 


0.36 
0.34 
0.30 


Pelures  sech^es: 

De   choix 0.26 

Ex.  fancy 0.30 

Limon 0.45 

Citron 0.68 


Raisin: 

En  vrac,  boites  de  25  lbs,, 

la  lb 0 

Muscatels,  2  couronnes.    .    . 
"          1   couronne    .    .  0 
"              3  couronnes    .  0 
"                4  couronnes  .  0 
Sans  pepins  de   Calf.,  car- 
tons, 16  onces 0. 

Corinthes,  (loose)    .    .    .    .  0. 
"  grecs,  15  onces  . 

EpepinS,  fancy 

15  onces 0. 

Dattes,      Excelsior      (36-10 

onces)   paquet   

Farcies,  boites  de  12  lbs  .    . 
En  paquets  seulement   .    .  0. 
Dromadaire    (36 

-10  onces)    

En  paquets  seulement,  Ex- 
celsior     

Figues    (par    couches)    boi- 
tes de  10  lbs,  2s,  la  lb.  . 

2  js,  la  lb 

2?.s,  la  lb 

3?s,  la  lb 

Figues  blanches    (70  botes 

tes  4  onces)   

Figues     espagnoles      (pour 
cuire)    28  boites  de  1  lb 

chacune  

Figues  espagnoles  28  boites 

de  8  onces    

Figues  espagnoles   (12  boi- 
tes de   10  onces)    .    .    .    . 


18 

17i 

18 

19J 

22 

22 


21 


19 


0.23 

0.16 

0.18 

0.18* 

0.20 

0.23 
0.25 
0.25 
0.17 
0.22 

0.15J 
3  25 
0.20 

0.19 

0.20 

0.40 
0.45 
0.48 
0.50 

5.40 


0.14 
3.50 
2.20 


Recommandez   le   Soda   "Cow 
Brand"  a   la  menagere 


■V-'JM!hfc 


OD«n 


que  ce  soit  une  menagere  depuis  nombre  de 
lunes  ou  de  quelques  lunes  seulement,  elle 
appreciera  la  qualite  t'iable  absolue  de  ce 
fameux  soda.  11  est  pur,  de  grande  force  et 
est  le  grand  favori   des   cuisinieres  partout. 

Emmagasinez  en  —  Voire    marchand    de  gros  en  a. 

Church  &  Dwight 

Limited 

Manufacturers 

MONTREAL 


Usine  a  sel        Windsor,  Ont. 

Vendez  les  marques  qui  ont  prouve  leur 
qualite  et  solidement  etabli  leur  reputation 
comme  "  aliments  purs.  " 

II  va  sans  dire  que  vous  vendez  le 


incisor 

Table 


Mad?  in 
Canada 

LE  SEL  DE  TABLE  WINDSOR 
The  Canadian  Salt  Co.,  Limited 
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Pruneaux  (boites  de  25  lbs) : 

20-30s 0.33 

30-40    .    .     .    '. 0.30 

40-50s 0.25 

50-60S 0.22 

60-79s 0.21 

70-80s  (boites  de  25  lbs)    .    .    .  0.20 

80-90 0.18* 

90-lOOs 0.17} 

100120s 0.17 

PEU    DE    FOIN    EST    LIVRE;    PLUS 
DE  COMMANDES  SONT  RECUES 

Foin  et  grain  —  Les  cultivateurs  de 
cette  partie  du  pays  continuent  a  re- 
fuser de  vendre  aux  prix  actuels 
offerts  pour  le  foin  et  il  y  a  peu  d'in- 
dice  qu'ils  finiront  par  se  laisser  in- 
fluences Le  mouvement  est  encore 
limite. 

Les  prix  des  grains  sont  beaucoup 
plus  fermes  et  des  avances  de  deux 
centins  ont  ete  faites  sur  I'avoine. 
Les  acheteurs  locaux  n'ont  pas  d'orge 
a  offrir. 

Foin,  paille,  grain   (prix  du  gros,  par 

lots  de  chars): 

Foin: 
Bon,  No  I,  tonne  de  2,000  lbs  $24.00 

Bon,  No  2 23.00 

Bon,  No  3 21.00 

Paille 11.00 

Avoine: 

No  2  C.W.  (34  lbs) 1.02 

No  3  CW 1.00 

Extra  Feed 1.00 

No  1  Feed 0.97 

No  2  Feed 0.95 


Orge: 

No  3  C.W 

No  3 

No  4  C.W 

Note  —  Ces  prix  sont  a  relevateur 
et  ne  comprennent  pas  le  cout  des 
sacs. 

LA  LISTE  DES  PRIX  EST  FORTE; 

ELLE  POURRAIT  ETRE  REVI- 

SEE  A  LA  HAUSSE 

Epices  —  La  question  des  empaque- 
tages  a  cause  une  certaine  inquietude 
au  commerce,  et  les  difficultes  ren- 
contrees  pour  s'en  procurer  sont 
encore  plus  grandes  qu'elles  ne 
I'etaient,  les  dates  de  livraison  ne 
pouvant  plus  etre  promises  par  les 
fabricants.  Les  ventes  ont  ete  assez 
actives   ces    dernieres    semaines. 

Nous  cotons: 

Allspice 0.22 

Cassia 0.33  0.35 

Cannelle — 

Rouleaux 0.35 

Pure  moulue 0.35  0.40 

Clous 0.85 

Creme  de  tartre   (franchi- 
se, pure) 0.75  0.80 

Chicor6e    canadienne    0.20 

Americaine  (high  test)  .   .  0.80  0.85 

Gingembre 0.40 

Gingembre  (Cochin  ou  Ja- 

maique) 0.31 

Macis 1.00 

Epices  melang6es   ....  0.30  0.82 

Muscade,  entieres    ....  0.60  0.70 

Muscade,-  moulue 0.65 

Poivre  noir 0.38  0.40 


Poivre  blanc 0.50  0.55 

Poivre   (Cayenne)    ....  0.35  037 

Epices  a  marinades  ....  0.25  0.27 

Paprika 0.65  0.70 

Turmeric  '. 0.28  0.80 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux   ou    en   poudre)  1.00  1.10 
Graine   de   cardemome,   la 

lb.,  en  vrac 2.0t 

Carvi  (carraway)  holl.  no- 
minal   0.30  0.35 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.30 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Graine    de    moutarde,    en 

vrac 0.35  0.40 

Graine   de  celeri,   en  vrac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix   de   coco    filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  0.28 

Clous    ronds,    entiers    .    .  0.21  0.22 

LA   MELASSE   EN    BOITES  MONTE; 
UNE   LIGNE   DE    SIROP   BAISSE 

Sirop  et  melasse  —  Les  prix  sont 
soutenus  pour  les  melasses  de  choix. 
Une  avance  a  ete  enregistree  sur  le 
prix  des  sirops  en  boites  et  cette 
hausse  suit  la  recente  augmentation 
de  la  melasse  de  choix  en  tonnes. 

Le  sirop  anglais  de  Lyle  est  de  nou- 
veau  sur  le  marche  et  il  est  cote  a 
$19  la  caisse  de  112  boTtes,  et  I  $17.50 
la  caisse  de  50  boites.  Ces  prix  re- 
presented une  reduction  de  $1  la 
caisse. 

Les  perspectives  du  marche  de  la 
melasse  suggerent  des  prix  plus  Aleve's 
que  ceux  en  vlgueur  dans  le  moment. 


Volaille  Vivante,  Oeufs  Frals 

Pondus  et   Plume 

Demanded  par 

P.    POULIN    &    CIE 

MARCHE  BONSECOURS.  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions, 
j       Demanclez  les  prix  par  lettre. 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   Press6 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  Tail 


COTE  &   LAPOINTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


INVENTIO 

Protegees  en  tous  pays 

Si  vous  avez  une  invention  a  developper 
et  a  proteger,  une  marque  de  commerce 
a  faire  enregistrer  veuillez  communi- 
quer  avec  nous 

Nous  nous  chargerons  de  taire  pour 
vous  les  recherches  necesraires.  Nous 
vous  aiderons  de  no3  conseils  et  nous 
vous  donnerons  tous  les  renseigne- 
mentb  .gue  vous  desirez. 


PIGEON  &LYMBURNER 

AUTREfOIS 

PIGEON.  PIGEON   &    DAVIS 
Edifice  "Power"  MONTREAL 


Arthur 

Brodeur 

MANUFACTURIER 

D'EAUX 

GAZEUSES 

Speclalites: 

Iron    Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne   Kola 

Cldre  Champagne 
Cldre  de  Porr.me 
Eau   Mlnera.e 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 

35  rue  Frontenac,  ™gS?«ig 

HOTEL    V  ICTORI  A 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE, 

Propri6taire 

COTE    DU 

PALAIS 

Plan 

Amerlcain, 

$3.00,  $3.50   et 

$4.00  pa 

p  jour. 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  &  GUILLET 

NOTAIRES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  d^  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TBOIS-RIVIERES 


Les 

Farines    Preparers 

et 

I'Avoine   roulee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujour*  en  demands,  et  vous  de- 
vrlez  les  placer  blen  en  vue  dans 
votre   magasln. 

BRODIE   &  HARVIE,  Limited 
Montreal.  Teleph.  Main  436 
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Les     Feves    cuites    au 

Four 

MARQUE    SIMCOE 

(a  la  sauce  aux  tomates) 


La  vente  de  la  Mar- 
que Simcoe  est  tres 
profitable.  Ne  laissez 
pas  diminuer  votre 
stock. 


II  y  a  dans  le  moment  une  bonne  demande 
pour  les  feves  cuites  au  four  de  la  Marque 
Simcoe.  C'est  un  mets  riche,  nourrissant  et 
delicieux,  chaud  ou  froid  —  pret  a  servir. 

La  qualite  des  feves  cuites  au  four  de  la 
Marque  Simcoe  permet  au  marchand  d'in- 
citer  un  nombre  de  plus  en  plus  considera- 
ble de  clients  a  en  acheter  une  caisse  a  la 
fois. 


Dominion   Canners   Limited 


HAMILTON 


CANADA 


En  acrlvant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  a.v.p. 
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AVANT  DE  PLACER  VOTRE 

COMMANDE  DE 

CONFITURES  ET  DE 

MARMELADES 


n'oubliez  pas  que  la  vente  des  produits  St.  Williams,    cet    hiver,    brisera 

tous  les  records  anterieurs. 

La  grande  rarete  du  sucre  et  son  prix  eleve  ont  force  des  milliers  de  mena- 

geres  a  se  passer  des  confitures  et  desmarmelades  qu'elles  avaient  I'habi- 

tudes  de  faire  elles-memes.   Aussi,  elles  auront  recours  aux  epiciers  dont 

les  ventes  de  ces  produits  seront  plus  considerables  que  celles  de  toutes 

les  saisons  anterieures. 

Les  confitures  et  les  marmelades  St.  Williams  sent  tres  populaires  et  elles 

sont  tou jours  en  grande  demande  partout.    Faites  uniquement  de  sucre 

de  canne  pur  et  de  fruits  bien  murs  e  t   choisis   avec   le   plus   grand   soin, 

elles  sont  a  la  fois  delicieuses  et  economiques. 

Placez   votre   commande   immediatement  pour  les  fetes, 

Une  fois  que  vos  clients  auront  essaye  les  produits  St.  Williams,  ils  n'en  voudront  pas 

d'autres,  d'ou  des  ventes  repetees  pour  vous  et  une  source  ininterrompue  de  superbes 

profits. 

ST.  WILLIAMS  FRUIT  PRESERVERS 

Limited 

SIMCOE  et  ST.  WILLIAMS,  Ont. 

Distributes  par 

ACLURE    &    LANG LEY 

11  rue  ST.  NICOLAS,    MONTREAL 
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L'ANNONCE  CI-DESSUS  BE  LA  FAME  "FIEUR  DE  LIS" 

fait  partie  d'une  serie  qui  va  paraitre,  de  semaine  en  semaine,  dans  tous  les  journaux  de  la  Pro- 
vince de  Quebec.  Cette  publicite  va  determiner  une  forte  demande:  avez-vous  assez  de  stock  en 
mains  pour  y  faire  face? 

La  Farine  "Fleur  de  Lis"  a  fait  sa  marque;  elle  donne  un  pain  tout  a  fait  superieur;  elle  donne 
plus  de  pain  que  n'importe  quelle  autre  farine. 

Preparez-vous  a  repondre  a  la  demande;  nous  sommes  prets  a  remplir  vos  commandes. 
Vendue  partout  en  sacs  de  98  lbs.,  et  en  barils  de  98  et  196  lbs. 

ST.  LAWRENCE  FLOUR  MILLS  CO.,  LIMITED, 

MONTREAL 


En    acrlvant   aux    annonceura,   mentionnez   "La    Prix    Courant",   a.v.p. 
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CETTE  ETIQUETTE  VEUT  DIRE  UN  PROFIT  POUR  VOUS 

Placez  votre  capital  dans  des  marchandises  qui  se  vendent 
facilement  et  continuellement.  Prenez  en  stock  des  mar- 
ques reconnues  pour  leur  qualite  et  leur  cote  recommanda- 
ble  —  des  marques  qui  assurent  des  ventes  repetees. 

Les  produits  alimentaires  portant  l'etiquette  Ovale  Armour  sont  des  produits  reconnus 
dignes  de  confiance,  et  il  y  a  un  produit  Armour  pour  repondre  aux    besoins    de    vos 
clients  les  plus  diff  idles.    Les  produits  de  la  qualite  Armour  se  vendent  rapidement. 
L'etiquette  Ovale  d' Armour  resout  le  probleme  de  Pachat  —  pour  vous  et  pour  vos 
clients.  % 

La  succursale  Armour  la  plus  rapprochee  de  chez  vous  vous  fournira  tous  les  rensei- 
gnements  que  vous  pourriez  desirer  sur  toute  notre  ligne.  La  vente  des  produits  Ar- 
mour est  payante. 

A  R  SIMR  A;  COJM EAWY 


Bureaux  gene>aux  et  usine  a 
Hamilton,  Ontario. 


™-   w  — T|i';rw.«iir^j  ifp.-^!  <\w  } 


Maisons-succursales: 
Toronto,  Montreal, 

Sydney,   N.-E.  St.  John,  N.-B. 


Ces  cirages  augmenteront  vos 
profits 

Poussez  la  vente  de  cette  ligne  de  producteurs  de  pro- 
fits   tenez  en  stock  la  ligne  complete  —  mettez-la  en 

evidence  dans  votre  magasin.  Chaque  vente  vaut  des 
commandes  repetees. 

Nettoyeurs  pour  la  maison 

Le  Poli  a  metal  Ideal,  le  Poll  a  Metal  Klondike,  les  ci- 
rages a  chaussures  Gold  Leaf  et  Staon,  le  nettoyeur 
Bonnie  Bright  pour  la  cuisine  et  le  Poli  a  meubles 
Renuall.  .  - — ^ 

Pour  l'automobile 

Preparation  Kleanall  pour  carrosserie  d'auto,  prepara- 
tion Renuall  pour  capote  d'auto  et  Cire  a  auto. 

Envoyez  votre  commande 
immediatement ! 

Adressez-vous  a  votre  marchand  de  gros  ou  ecrivez-nous 
pour  avoir  nos  prix  et  nos  escomptes. 

CANADIAN  POLISHES  LIMITED 

Successeurs    de     DOMESTIC     SPECIALTY    CO.,     LTD. 

HAMILTON,   Canada. 


Nos  epingles  a  linge  sont  d'un 
module  qui  les  fan  rester  sur  la 
corde.  Et  eflles  le  font.  Les 
marchands  savent  cela,  a  en  ju- 
ger  par  la  manr&re  que  les  m6- 
nag&res  les  demandent,  Faites 
du  meilleur  bois,  elles  ne  se  fen- 
dent  pas.  De  superbes  profits  et 
la  satisfaction  des  clientes  sont 
assures  au  marchand  qui  vend 
ces  fipingles.  Adressez-vous  a, 
notre  agent  le  plus  prSs. 


AGENTS:  —  Boivln  &  Grenier, 
Quebec;  Delorme  Frere,  Mont- 
real; J.  Hunter  White,  St.  John, 
N.B.;  H.  D.  Marshall,  Ottawa; 
Harry  Home  Co.,  Toronto; 
Tomlinson  &  O'Brien,  Wlnnl- 
peg;  Oppenhelmer  Bros.,  Van- 
McFarlane  &  Field,  Ha- 
lada;  Pyke  Bros.,  Ha- 


\.\\  couver;  McF 
\\\\  milton,  Cana 
\t\     lifax,   N.E. 


The  Megantic  Broom  Mfg.  Co. 

LIMITED 

Manufacturers    de    Balais,   d'Epingles    a 
linge 

LAC  MEGANTIC,  QUE. 
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Marque   de  fabrique 


enregistrge 


LE  PROFIT  SUPPLEMENTAIRE  DU  DETAILLANT 

Si  vous  achetez  le  tabac  Macdonald  dans  la  boite  de  10 
lbs.  cachetee,  vous  y  gagnez  a  la  longue,  vu  que  vous 
f aites  un  profit  additionnel  de  60c  a  80c  sur  chaque 
boite. 


TABAC  EN  PALETTES  DE  MACDONALD 


A   turner 


BRIER, 
INDEX, 
BRITISH  CONSOLS. 


Nouvelle-Ecosse — Pyke  Bros.,  Halifax. 
Nouveau-Brunswick — Schofleld  &  Beer,   St.  John. 
Kingston — D.   Stewart  Robertson   &  Sons. 
Ottawa — D.   Stewart  Robertson   &  Sons. 
Toronto — D.  Stewart  Robertson  &  Sons. 


A    chiquer 

PRINCE  OF  WALES, 

CROWN, 

BLACK   ROD,   (Torquettes), 

NAPOLEON. 


Agents  des  ventes: 


Hamilton — Alfred  Powis  &  Son. 

London — D.   C.   Hannah. 

Manitoba   et   Nord-Ouest — The   W.    L.    Mackenzie   &   Co.,    Ltd., 

Winnipeg. 
Colombie-Anglaise — George  A.   Stone,  Vancouver. 
Quebec— H.  C.  Fortier,  Montreal. 


W.   C.   MACDONALD   REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 


■' 
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Les    Bons    Produits 

sont  les  seuls  qui  permettent  aux  marchands  d'attirer  la  bonne  clientele.  Ce  sont  les  seuls  qui 
font  les  bonnes  et  grandes  maisons  de  commerce. 

Vous  pouvez  etre  certains  de  rencontrer  dans  les  meilleures  maisons  d'Epiceries  les 

Essences  Culinaires  de  Jonas 

parce  qu'on  y  sait  qu'il  est  impossible  de  trouver  sur  le  marche  des  "Essences  Culinaires"  sup6- 
rieures  a  celles  de  la  marque  "Jonas".  Leur  grand  debit  fait  qu'elles  sont  de  vente  plus  profita- 
ble que  les  essences  de  n'importe  quelle  autre  marque.  Beaucoup  vendre  pour  multiplier  les  pro- 
fits, telle  est  la  regie  des  commercants  a  vises  et  ete  est  facile  a  mettre  en  pratique  avec  les 
"ESSENCES  CULINAIRES  DE  JONAS". 

Un  autre  produit  portant  la  masque  "Jonas",  remarquable  par  sa  purete,  sa  saveur,  sa 
force,  c'est  la 

Moutarde  Fran^aise  de  Jonas 

Elle  a  les  suffrages  de  toutes  les  menageres  qui  ne  supportent  pas  sur  la  table  le  moindre 
produit  falsifie.    C'est  un  produit  sur  pour  le  marchand  et  ses  clients. 

Elle  est  sous  verre  en  differents  modeles  qui  permettent  de  faire  un  etalage  attrayant 
dans  le  magasin  et  qui  sont  recherches  par  la  clientele  comme  articles  d'utilite  dans  le  menage. 

La  Sauce  Worcestershire 
"Perfection"   de  Jonas 

est  rechercbee  aussi  par  toutes  les  menageres  qui  savent  apprecier  les  bonnes  choses  et  aiment 
a  servir  des  mets  bien  assaisonnes. 

Le  Vernis  Militaire  de  Jonas 

est  encore  un  article  que  vous  devez  avoir  en  magasin.  C'est  le  vernis  par  excellence,  brillant, 
adherant,  n'attaquant  pas  le  cuir,  mais,  au  contraire,  l'entretenant  en  parfait  etat. 

Henri  Jonas  &  Cie 

MAISON  FONDEE  EN  1870 

173  a  177  rue  Saint-Paul  Quest,       Montreal 
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. . "  NOUS  VOOS  TRAITORS  EQUITABLEMENT  "... 

FACTEURS  QUI  EDIFIENT  N'IMPORTE  QUEL  COMMERCE  ET 
COMMENT  LA  CHAMBERLAIN  MEDICINE  COMPANY  A  AG  I 
EQUITABLEMENT    AVEC    VOUS  DEPUIS  BIEN  DES   ANNEES. 

1° — Aujourd'hui,  nos  prix  sont  encore  meme  plus  profitables 
pour  vous  —  Par  exemple:  Vous  vendez  a  65c  aujourd'hui 
ce  qui,  avec  votre  escompte,  vous  revient  a  moins  de  40c. 
La  dimension  que  vous  vendez  35c  vous  coute  moins  de  21c. 

2° — En  mettant  en  evidence  le  Remede  contre  la  Toux,  le  Lini- 
ment et  les  Tablettes  Chamberlain,  vous  offrez  a  vos  clients 
des  remedes  d'une  valeur  eprouvee  et  qu'ils  connaissent  tres 
bien  depuis  plusieurs  annees  par  les  eloges  qu'en  font  leurs 
amis  et  notre  publicite  persistants  dans  tout  le  Canada  par 
les  quotidiehs,  les  magazines  et  les  journajax  d'agriculture. 
Cette  publicite  vous  aide  —  et  nous  aussi. 

3° — Les  produits  Chamberlain  ne  renferment  pas  de  Narcotiques. 


PRIX  DE  LA  CHAMBERLAIN  MEDICINE  CO. 

Remede  Chamberlain  contre  la  tcux,  $4.80  la  douzaine. 
Se  vend  $7.80. 

Deux  dimensions:  35c  et  65c,  $2.50  la  douzaine. 
Se  vendent  $4.20. 

Liniment  Chamberlain,  deux  dimensions,  merre  prix 
que  les  precedents. 

Tablettes  Chamberlain,  dans  de  petites  bouteilles  com- 
modes, $2.00  la  douzaine.  Se  detaillent  $3.00. 


Donnez  votre  commande  a  votre  irarchand  de  gros,  ou 
directement  s'il  ne  peut  vous  en  fournir. 

CHAMBERLAIN  MEDICINE  CO.,  TORONTO 
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Pensez  a  Votre  Salle  a  THuile 

Songez  aux  nombreuses  minutes  que  vous  perdez  dans  une  journee  a  ma- 
nipuler  de  la  gazoline  et  de  Phuile,  minutes  que  vous  pourriez  sauver 
par  l'emploi  d'un  equipement  moderne. 

Chaque  vente  que  vous  faites  vous  donne-t-elle  un  profit  ou  vos  profits 
s'en  vont-ils  petit  a  petit  a  cause  d'une  mesure  trop  forte,  de  l'huile  ren- 
versee  ou  perdue  par  Ie  coulage,  Tevaporation  et  trop  de  temps  passe  a 
la  manutention? 

UNE  POMPE 

Fig.    19. 

Equipe- 
ment pou 
petrole. 


[established  laas 


. 


POUR  L'EMMAGASINAGE  DE  L'HUILE 
mettra  votre  commerce  d'huile  sur  une  base  pro- 
fitable. Elle  est  a  I'epreuve  du  coulage  et  de 
I'evaporation;  elle  est  precise,  commode,  absolu- 
ment  propre,  jolie  et  elle  sauve  beaucoup  de 
temps.  Elle  vous  permettra  de  vendre  plus 
d'huile  avec  moins  de  travail.  Pas  de  perte  d'au- 
cune  sorte.     Pas  d'odeur. 

Permettez-nous  de  vous  envoyer  notre  litterature 
prouvant  nos  dires. 

S.  F.  BOWSER  COMPANY,  LTD. 

66-68  Frazer  Ave.,  Toronto 

Bureaux  de  ventes  dans  tous  les  centres. 
Representants  partout. 


Fig.  241.   Pom- 
pe    a     gazoline 

"Sentinelle 

Rouge". 


Faites  un  virement  de  votre  argent  12  fois  par  annee. 

[TN  PLUS  GROS  chiffre  d'affaires,  avec  des  marchandises  mises  en  paquets  de  belle  apparence 
et  de  vente  facile,  est  la  solution  des  problemes  de  1'epicier  d'aujourd'hui.   Ses  frais  generaux 
augmentent  sans  cesse  —  ses  marges  de  profits  diminuent  sur  certaines  lignes  et  dans  d'autres 
ils  sont  necessairement  stati on n aires. 

La  Graisse  Vegetale  "Easifirst"  de 
Gunns  assure  la  plus  grande  partie  du 
commerce  partout  ou  elle  est  mise  en 
evidence.  Elle  possede  la  qualite  pour 
assurer  sa  vente.  Elle  est  populaire 
chez  les  menageres  qui  la  connaissent 

Prenez  en  stock  la  Easifirst  —  e//e 
se  vend  facilement. 


i»jxei» 


WEST   TORONTO 
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■/i  ta»»e  de   beurre, 
1  tasse  de  cassonadr, 
3  jaunes   d'ocufs. 
I'm  tasse  d'eau, 

1  eullleree.a  the  de  va 
V/z  tasse  de  farine, 

3  cuillerees  a   the  de   pi 

>4  tasse  de  Cocoa   Perfec 

cuilleree  a   the   de  sel.» 

n.-iitrc   I.-   I"  '"■■' 

Jlllll.lS    (I'd.  111.-     >•»  1.     I>KHUB    «'l     1« 

lumlHCc   avei'  le  I'ocon,   In    poujlru 
stoiiti  r    i-nHUlti-    lu    «"i 
moul.  a  bi<  n   hum 


trc.  noser  une 

in  m'lanKe  du 

(outer  1<-   lalt: 

au  bain- 

cs.    n-munnt 

lani;i    ppnla- 

ittus  et   re- 

ii  p   il.* 

.     AJuUtlT 

t  ill.-     lie 

tat.Itj   do 


Le  CACAO  Perfection  de  COWAN 

C'EST  le  cacao  qui  donne  satisfaction  au  marchand  et  a  ses 
clients. 

II  est  absolument  pur,  d'un  gout  delicieux,  et  d'une  force  concen- 
tree.  Cela  veut  dire  satisfaction  et  economie  pour  le  client  et  de 
bonnes  affaires  pour  le  marchand. 

Les  menageres  peuvent  l'employer  d'une  centaine  de  manieres. 
Les  marchands  qui  vendent  le  Cacao  Perfection  de  Cowan  recoi- 
vent  gratuitement  sur  demande,  une  centaine  ou  plus  d'exemplai- 
res  du  livre  de  recettes  du  Cacao  de  Cowan  pour  etre  distribues  a 
leurs  clients. 

Le  Cacao  Perfection  de  Cowan  est  fait  au  Canada  et  il  est  du  gout 
du  peuple  canadien.  Ceux  qui  en  achetent  une  fois,  reviennent  en 
acheter  encore.  La  demande  continuelle  assure  des  ventes  rapi- 
des  avec  une  bonne  marge  de  profits  sur  chaque  livre  que  vous 
vendez. 


THE  COWAN  COMPANY  LIMITED, 
Toronto. 
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II  est  encore  temps  de  placer  votre  commande  pour  les  Fetes 


Si  vous  n'avez  pas 
encore  place  votre 
commande  de 

CONFITURES 

aux 

FRAISES, 

PRUNES, 

FRAMBOISES, 

PECHES, 

GROSEILLES. 


GELEES  de 

GADELLES 
ROUGES, 

SIROPS 
de  table 
et  d'erable, 

CATSUP, 


Notre  service  de  livraison  rapide  vous  en  procurera  a  teinps  pour  votre 
gros  commerce  des  fetes  de  Noel  et  du  Jour  de  l\An. 

Le  joli  empaquetage  de  nos  produits  vous  permet  de  faire  un  superbe 
etalage  de  comptoir  ou  de  vitrine  qui  ne  manquera  pas  d'attirer  l'atten- 
ticn  de  votre  clientele  et  de  vous  f ai  re  faire  des  ventes  qui  vous  laisseront 
une  SUBSTANTIELLE  MARGE  DE  PROFITS. 

La  superbe  apparence  de  nos  CONFITURES  et  de  nos  GELEES,  etc., 
ainsi  que  leur  gout  delicieux  en  font  des  desserts  on  ne  peut  mieux  ap- 
propries  pour  le  temps  des  fetes. 

Ecrivez  aujourd'hui  mesne. 

Old  City  Manufacturing  Co.,  Reg'd. 

QUEBEC,  Que. 
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Mets  Prepares 
de   CLARK 

Boeuf  Sale,  Ragout  anglais,  Ragout  de  queue  de  boeuf,  Saucisse  Cambridge, 

Hachis  de  boeuf  sale,  Langue  a  lunch,  Rosbif,  Pattes  de  cochons  desossees, 

Ragout  de  rognons,  Saucisse  de  Geneve,  Boeuf  a  la  mode, 

Langue  de  boeuf. 


QUALITE  GARANTIE 

Feves  au  lard  de  Clark.  Soupes  concentrees  de  Clark.  Beurre  de  peanut  de 
Clark.  Viandes  en  pots  de  Clark,  Diner  bouilli  canadien  de  Clark,  Etc.,  Etc. 
Tons  de  vente  facile.  ACHETEZ-LES  MAINTENANT. 


fe#:;  " 


W.  Clark/Limited  ^A.  MONTREAL 


m$ 


DU  POISSON  FRAIS  PECHE  CHAQUE  JOUR 

HP  OUS  les  matins  nos  rapides  goelettes  a  vapeur  se  rendent 
*  au  meilleur  banc  de  peche  du  monde  et  reviennent  le  soir 
chargees  avec  la  a  prise  n  de  la  journee.  Ce  poisson  est  imme- 
diatement  trie  et  assort i,  pret  pour  le  procede  de  preparation 
et  d'empaquetage  mis  sur  le  marche  portant  la  f ameuse  "  Mar- 
que Brunswick. " 

Cette  annonce  est  la  premiere  d'une  serie  de  neuf  annonces  decrivant  les 
methodes  tres  modernes  employees  par  la  Connors  Bros.,  Ltd.,  dans  la 
preparation  des  celebres  aliments  marins  portant  la  MARQUE  BRUNS- 
WICK.   Lisez-les  chaque  semaine. 

CONNORS  BROS.,  LTD. 

Black's  Harbor,  N.  B. 
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PROFITEZ  DE  NOS 
PRIX  ACTUELS 

Les  prix  auxquels  nous  vendons  nos 
balais  dans  le  moment  constituent  pour 
vous  un  superbe  placement  en  vue  de 
la  hausse  continuelle  du  coiit  de  la  ma- 
tiere  premiere.      ' 

En  placant  votre  commande  immedia- 
tement,  vous  vous  protegez  contre  les 
hauts  prix  qui  seront  prochainement 
en  vigueur  et  vous  avez  de  plus  la  cer- 
titude d'avoir  les  meilleures  valeurs  sur 
le  marche  en  fait  de  balais. 

Nous  disons  les  meilleures  valeurs,  parce  que  to  us  nos  balais  sont  faits  avec  le  meilleur  ble  d'Inde 
au  monde  a  l'aide  des  machines  les  plus  perfectionnees  dans  cette  industrie. 

Nous  apportons  une  attention  toute  sp6cia!e  aux  commandes  donnees  par  la  poste. 

Notre  service  de  livraison  est  rapide  et  il  vous  donnera  entiere  satisfaction. 
Placez  votre  commande  aujourd'hui  meme. 

La  Fabrique  de  Balais  de  Granby 

Granby,  Que. 


••       *,,■    '■ 


■■\s 


*.'. 


FAIT  AU  CANADA 


'  G^XNrCFA.1  R  B  A  N  K!^ftSS3      ,.      Lais$«  faire  votre  ouvntfc 
limited  Montreal..  par  l«Jim*aux  GOLD  DUST. 
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Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivrp  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingenibre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Piments)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Menthe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moi  Urde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Th6s  etc.,  etc. 

PRIX   SPECIAUX   POUR 
LE   COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CIE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  da  la  Poudre  a  Pate 

COOK'S   FAVORITE 


Une  Bonne  Combinaison  pour 

la  Vente  des 

"SILENT  FIVE"  D'EDDY 

et  les  Articles  en  Fibre  Durcie 

d'Eddy. 


Les  "Silent  Five"— les  allumettes  silencieuses  qui  ne 
renferment  pas  de  poison  et  qui  ne  presentent  aucun 
danger  apres  avoir  servi.  Ces  allumettes  sont  bien 
annoncees  et  se  vendent  facilement. 

ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE  D'EDDY 

Durables,  legers.  faciles  a  nettoyer  et  a  tenir  propres. 
De  beaucoup  superieurs  aux  ustensiles  en  bois  ou  en 
t61e  galvanisee.  Etaler  les  articles  en  fibre  durcie  vent 
dire  les  vendre  facilement. 

La  publicity  d'Eddy  chez  le  consommateur  cree  de  plus 
grandes  affaires  pour  les  marchands  de  partout. 

En  avez-vous  votre  part  ? 

The  E.  B.  EDDY  CO.,  Limited 

HULL,  Canada. 


^ 


moumom 

**  Syrup  of  Tar  §1 


Le  rhume,  la  grippe  et  la  pneu- 
monie  nuisent  a  votre  com- 
merce. 

Des  clients  malades  ne  sont  pas 
de  bons  acheteurs.  Vous  pou- 
vez  les  remettre  en  bonne  sant6 
en  leur  vendant  le  Sirop  de 
Goudron  et  a  l'Huile  de  Foie  de 
Morue  de  Mathieu. 

Le  Sirop  de  Goudron  et  a  l'Huile  de 
Foie  de  Morue  de  Mathieu  est  un  re- 
mede  ayant  une  grande  renommee. 
Ses  propri6t6s  curatives  souveralnos 
sont  reconnues  partout.  Le  marchand 
qui  suggere  son  usage  le  vend  facile- 
ment. 

L'avantage  de  ce  remede  c'est  qu'il 
vous  fournit  l'occasion  de  rendre  a 
vos  clients  un  service  qui  sera  gran- 
dement  apprecie.  Placez  une  com- 
mande  d'essai  et  commencez  irnme- 
diatement  a  faire  ce  commerce  sup- 
plemental^  profitable. 

Donnez    votre    commande    aujourd'hui. 


La   Cie    J.    L.    Mathieu 


PROPRIETAIRE 


Sherbrooke,  Que. 


BISCUITS 


NOUS    sommes    en  le    fournir   au    commerce    un 

superbe   choix    de    biscuits   appropries    pour    toutes   les 
occasions. 
Nous   fabriquons   des   BISCUITS   depuis   nombre   d'annges   et 
nous   nous   sommes   fait   une   reputation   pour   la   fabrication 
de    PRODUITS    DK   QUAL1TE. 

-  n'essayons  pas  de  chercher  si  nous  pouvons  fabrlquer 
nos  produits  a  meilleur  marche.  Nous  n'achetons  que  des 
ingredients  de  premiere  quality  et  nous  apportons  le  plus 
grand  soin  a  notre  fabrication,  de  sorte  que  nous  som- 
mes  justlflables   de   dire   que   nos   produits 

DONNENT     UNE     SATISFACTION     PLUS    QU'ORDINAIRE 

Nous  attirons  spScialement  votre  attention  sur  no8  biscuits: 

ARROWROOT,       CADET,       DAINTY       ENGLISH 
TEA,     GRAHAM      WAFERS,     GRAHAM      SAND- 
WICH,   CREAM     SANDWICH     ASSORTIS,     RICE 
CAKE,      SULTANA. 

Aussi  un  joli  choix  de 

PATE         DE         GUIMAUVE,        SANDWICH         ET 

LIGNES    DE   CONFITURES. 

Nous    sollicitons    une    commande    d'essai,    et    nous    sommes 

certains   que   vous    serez   satisfait    de    nos   produits. 

Nous    fabriquons    le    fameux    Chocolat    "BORDO"    ainsi    que 

plusieurs  autres  lignes  de  BONBONS. 
Conflez-nous    vos    commandes    et    demandez    des    renseigne- 
ments  sur  nos  lignes.      Nous  y  apporterons  la  plus  grande 
attention  possible. 

The  Ifaatnil  Biscuit  Co. 

FABRICANTS    DE    BISCUITS    ET    DE    CONFISERIES. 

MONTREAL 


En  acrlvant  aux  annonoaura,  mantlonnax  "La  Prix  Courant",  a.v.a. 
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Nous  vous  presentons  nos  sou- 
haits  sinceres  d'un  Joyeux  Noel 
et  d'une  Nouvelle  Annee  tres 
prospere. 
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Ferronnerie,  Quincaillerie,  Peintures,  Vernis,  Vitres,  etc. 


Mercredi  soir,  le  17  decembre  1919. 

Des  prix  plus  eleves  sont  en  vigueur 
sur  plusieurs  lignes  et  ces  avarices 
affectent  le  treillis  a  volailles,  les 
machines  a  laver,  les  essoreuses,  les 
scies  passe-partout,  tous  les  genres 
de  boulons,  les  ecrous  ainsi  que  les 
vis  a  carrosserie.  Les  pentures  sus- 
pendues  et  a  vis  se  vendent  plus  che- 
res  aussi.  Le  prix  des  barattes-baril 
a  ete  augmente  egalement.  Le  cable 
de  sisal  a  baisse,  tandis  que  le  cable 
de  coton  se  vend  beaucoup  plus  cher. 
Les  produits  du  plomb  sont  tres 
fermes,  car  le  plomb  en  saumon  et 
le  fer-blanc  brut  se  vendent  tous 
deux  plus  chers  cette  semaine.  Le 
cuivre  a  monte  aussi  et  le  spelter 
ainsi  que  l'antimoine  se  vendent  beau- 
coup  plus  chers  que  la  semaine  der- 
niere.  Le  commerce  du  gros  est  par- 
ticulierement  actif  en  ce  moment  et 
les  tendances  de  presque  toutes  les 
lignes  portent  vers  la  hausse.  La 
difficulty  que  Ton  eprouve  a  se  pro- 
curer des  stocks  suffisants  devient  de 
plus  en  plus  grandc.  En  mcme  temps, 
les  articles  pour  le  commerce  des 
fetes  sont  en  grande  demande. 

LE  TREILLIS,  LES  MACHINES  A 
LAVER  ET  LES  ESSOREUSES 
MONTENT 
Treillis,  machines  a  laver  —  Des 
prix  plus  eleves  sont  en  vigueur  pour 
le  treillis  a  volailles.  Les  nouveaux 
escomptes  sont  les  suivants:  mailles 
de  2  pouces,  canadien,  liste  nette; 
mailles  de  1  pouce,  liste  plus  2!/2  pour 
cent;  Americain,  maiiles  de  1  et  3 
pouces,  liste  plus  2'/2  pour  cent.  Une 
avance  est  aussi  en  vigueur  sur  les 
machines  a  laver  et  sur  les  essoreu- 
ses: de  $1.50  a  $10  par  machine,  liste. 
et  suivant  que  la  machine  est  action- 
nee  a  I'electricite,  a  la  main  ou  autre 
forme  de  pouvoir.  Les  prix  des  esso- 
reuses ont  monte  aussi.  Voici  quel- 
ques-uns  des  nouveaux  prix:  Royal 
Canadian,  la  douzaine,  $92.80:  Easy, 
$99.80;  Rapid,  $90.80;  Crest,  $88.80: 
New  Eureka,  $79;  Eureka,  11  pouces, 
$71.40;    Bicycle,  $109.30. 

LES  SCIES  PLUS  CHERES:  DE 
MEME  QUE  LES  BOULONS 
Scies,  boulons  —  Les  scies  passe- 
partout se  vendent  plus  cheres  cette 
semaine,  I'augmentation  se  chiffrant 
a  environ  15  pour  cent,  pour  les  va- 
rietes  plus  communes  et  de  5  a  7'/^ 
pour  cent  pour  celles  de  la  meilleure 
qualite.  Une  hausse  d'environ  10  pour 
cent  a  ete  faite  sur  les  boulons  et  les 
ecrous,  et  cette  augmentation  s'appli- 
que  aux  vis  et  boulons  de  bouts  pour 
carrosserie  de  voiture. 


LES  PENTURES  PLUS  CHERES: 
DE  MEME  QUE  LES  BARATTES 

Pentures.  barattes  —  Les  prix  ont 
monte  pour  les  pentures  suspendues 
et  a  vis,  I'escompte  actuel  etant  de  25 
pour  cent  du  prix  de  la  liste,  quand  il 
etait  de  35  pour  cent  auparavant.  Les 
barattes-baril  se  vendent  plus  cheres 
aussi.  L'escompte  actuel  de  la  liste 
est  de  7|/2  pour  cent,  contre  17'/2  pour 
cent  avant. 

LES     PELLES      ET      LES     LOUCHES 
PLUS  CHERES 

Pelles,  louches  (scoops)  —  Le  prix 
des  pelles  et  des  louches  a  monte. 
L'avance,  la  douzaine.  pour  les  diver- 
ses  dimensions  au-dessus  du  No  2  a 
ete  de  25c  la  douzaine.  El  le  est  pre- 
sentement  a  35c  la  douzaine  de   plus. 

UNE    FERMETE    ET    UNE   ACTIVITE 

CARACTERISENT    LE    MARCHE 

DES   POELES    ET   DES 

ACCESSOIRES 

Poeles  et  accessoires  —  Les  manu- 
facturers font  encore  beaucoup  de 
hvraisons  He  plusieurs  lignes  de  poe- 
les et  pour  les  ranges  et  les  fournai- 
ses,  le  marche  continue  d'etre  actif. 
Naturellement,  les  prix  sont  tres  fer- 
mes, et  certains  suggerent  qu'il  y  aura 
d'autres  avances  encore.  Les  acces- 
soires sont  tres  actifs,  aussi,  surtout 
les  nickeles  et  les  vernisses.  Le  ton 
est  tres  fort. 

ENCORE  DES  VENTES  ACTIVES 
DE  BROCHE  ET  DE  CLOUS 

Clous  et  broche  —  Le  marche  ca- 
nadien, dit-on,  re$oit  de  meilleurs  ap- 
provisionnements  de  clous  que  cer- 
taines  sections  du  commerce  des 
Etats-Unis.  Le  commerce  semble  icl 
recevoir  des  stocks  ralsonnables  et 
bien  que  les  prix  soient  fermes,  ils 
se  maintiennent  encore  a  $5  le  baril, 
ce  prix  s'applique  egalement  aux  clous 
decoupes.  La  demande  est  encore  con- 
siderable. Les  produits  de  la  broche, 
aussi,  sont  tres  actifs  pour  cette  sai- 
son  de  I'annee,  la  broche  d'acier  polie 
etant   soutenue   a   $5.25   les   100   livres. 

LE      CABLE      DE      SISAL      BAISSE: 
CELUI    DU    COTON    MONTE 

Cable  et  cordage  —  Les  prix  ont 
ete  reduits  sur  le  cable  de  sisal  et  le 
manille  anglais  et  Beaver.  Les  prix 
actuels  sont:  Manille  pur,  31c  la  livre; 
manille  anglais  et  beaver,  26c  et  le 
sisal,  22!/2c  la  livre.  Le  cable  de  co- 
ton   a   monte   et  la   base   actuelle   est: 


3  1    16    pouces,    la    livre,   81c;    [^    pouce 
et  plus,  80c. 

LES       AFFAIRES       SONT       BONNES 

POUR    LA    GAZOLINE    ET 

L'HUILE 

Gazoline  et  huile  de  charbon  —  La 
demande  pour  la  gazoline  et  I'huile 
de  charbon  est,  dit-on,  bonne,  et  les 
prix  demeurent  sans  changement  pour 
ces  deux  lignes.  L'huile,  suivant  sa 
qualite,  se  vend  de  22  a  25  cents  le 
gallon,  tandis  que  la  gazoline  a  mo- 
teurs   se   vend   33   cents  le   gallon. 

LES    TOITURES     MONTENT     DE     5c 
LE    CARRE 

Toitures  —  Une  avance  de  5  cents 
a  ete  enregistree  sur  le  prix  des  toi- 
tures. Quelques-unes  des  lignes  affec- 
tees  sont  les  suivantes:  Everlastic,  la 
double,  $1.85  le  carre;  2  doubles, 
$2.20  le  carre:  3  doubles,  $2.55  le  car- 
re:  Panamoid,  1  double,  $1.75  le  carre; 
T>  doubles,  $2.05  le  carre;  3  doubles, 
$2.40  le  carre. 

LES      STOCKS      DE      TOLES      DIMI- 

NUENT:    PRESQUE    N'IMPORTE 

QUEL    PRIX    DEMANDE 

Feuilles  et  plaques  —  On  peut  dire 
que  la  situation  des  toles  est  telle  quo 
les  stocks  sont  presque  tous  epuises: 
les  stocks  que  Ton  pouvait  avoir  sont 
tres  diminues  ainsi  que  le  tonnage  et 
par  suite,  il  est  presque  impcssible  de 
donner  ici  des  cotations  bien  definies. 
Des  primes  sont  payees  pour  les 
stocks   que   Ton   peut   se   procurer. 

Nous   cotons: 


Tole  noire  en   feuilles: 


Les 100  lbs 


Calibre  10 5.90  6.20 

Calibre  12 5.95  6.25 

Calibre  14 6.00  6.30 

Calibre  16 6.10  6.40 

Calibre  18-20 6.55  6.70 

Calibre  22-24    ......      6.70  6.75 

Calibre  26 6.70  6.80 

Calibre  28 7.00  7.00 

Tole  galvanised  en  feuilles; 

10%   onces 900 

Calibre  28 8.85 

Calibre   26 8.75 

Calibres  22  et  24 8.40 

Calibre  16 8.00 

Calibre  18 8.25 

Calibre  20 8.25 

Tole  anglaise: 

Calibre  28 10.00 

Calibre  26 9.75 

Calibre  24 8.15 

Calibre  22 8.80 

Calibre  IS  et  20 8.60 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brisks. 
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UNE    DEMANDE    ACTIVE    POUR    LE 
FER    ET   L'ACIER 

Fer  et  acier  —  II  y  a  encore  une  de- 
mande  active  pour  le  fer  et  I'acier  en 
barres,  et  le  ton  est  tres  ferme. 
Aucun  changement  n'a  ete  fait  au 
cours  de  la  semaine  et  bien  que  les 
stocks  ne  soient  pas  du  tout  exces- 
sifs,  ceux  qui  sont  places  a  la  dispo- 
sition des  jobbers  sont  suffisants  pour 
leurs  besoins. 

Nous  cotons: 

Acier  doux 4.05 

Acier  a  machinerie,  fini  fer  .    .  4.10 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5  00 

Acier  a  pneus 4.25 

Acier  a  bandes 4.05 

Acier  a  ouiils   Black   Diamond, 

la  Lb 0.22 

Acier     fondu     Black     Diamond, 

la  lb 0.22 

Ff>r     ordinaire     en     barre,     les 

100  lbs 3  no 

Fer  raffine,  les  100  lbs  ...    .  4.90 

LA   SOUDURE   PEUT   MONTER; 

LES  PRODUITS  DU  PLOMB 

PLUS  FERMES 

Produits  du  plomb  —  Par  suite  des 
prix  plus  eleves  en  vigueur  actuelle- 
ment  pour  le  plomb  en  saumon, 
ainsi  que  pour  le  fer-blanc,  il  semble- 
rait  que  la  soudure  sera  revisse  a  la 
hausse  si  ces  avances  continuent.  En 
attendant,  le  ton  est  plus  ferme,  et 
cela  s'applique,  aussi,  aux  divers 
autres   produits  du  plomb. 

Nous   cotons. 


Standard    Lapweld. 
Acier  Fer 


Tuyau  de  plomb 0.12* 

Rebuts  de  plomb 0.131 

Courbes    et   trappes    en    plomb. 
15%. 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3J  la  lb., 

•pied    earn*.    In    lb  0.12J 

Plomb   en   feuilles,   4   a   8   lbs, 

pied  carre 0.09J 

Feuilles   couples.    %c   extra    et 
feuilles   couples   a   la   dimen- 
sion,  lo  par  lb    extra 
Soudure.  garantie.  la   lb.    .    .    .     0  37* 
Soudure,  strictement.  la  lb.    .    .     0 .35?. 
Soudure,  commerciale,   la  lb.    .     0.33', 

Soudure,  wiping,  la  lb 0.30* 

Soudure  a  broche   (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.38? 

50.60 0  41  f 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....     0  16 

Zinc  en  lots  brisks 0.16* 

TUYAU   DE   Fl^R 
Standard    Buttweld 


L°s  100  piecls 

Acier 
Noir        Gal. 


Fer  forge 
Noir      Gal. 


% 

pc. 

V* 

pc. 

% 

pc. 

% 

pc. 

% 

pc. 

1 

pc. 

IV, 

pc. 

iy2 

pc. 

2 

pc. 

'IVi 

pc. 

•i 

pc. 

3% 

pc. 

4 

pc. 

$  6.00 

4.53 

4.53 

5.99 

7.53 

11.14 

15  07 

18.01 

21.24 

38  90 

50.87 

64.86 

76.85 


$  8.00 

6.66 

H.66 

7.57 

9.66 

14.28 

19  32 

33.10 

31.08 

49  7.1 

65.03 

81.88 

97.01 


5.13 
5.13 

6.84 

8.68 

12.84 

17.37 

20.76 
27.04 


7.26 
7.26 
8.42 
10.81 
15.98 
21  62 
25  85 
34.78 


2 

2'/2 

3 

3Vi 

4 

4% 

5 

6 

7 

8 


pc. .  . 
pc... 
pc. . 
pc... 
pc... 
pc. .  . 
pc... 
pc... 
pc... 
pc... 


Noir 

$27.94 

40.66 

53.17 

66.70 

79.03 

88.00 

103.00 

133.00 

175.00 

184.00 


Gal. 

$34.78 

51.48 

67.32 

83.72 

99.19 

113.00 

132.00 

171.00 

224.00 

235.00 


Noir 

$31.64 

46.51 

60.82 

75.90 

89.93 

107.00 

125.00 

162.00 

211.00 

221.00 


forge 

Gal. 

$38.11 

67.33 

74.97 

92.92 

110.09 

132.00 

154.00 

200.00 

259.00 

273.00 


LE  FER-BLANC,  LE  PLOMB,  LE 

SPELTER,  LE  CUIVRE,  TOUS 

PLUS  FORTS 

Metaux  en  lingot  —  Les  marches 
en  general  sont  plus  forts,  et  ceci 
s'applique  au  plomb  en  saumon,  au 
fer-blanc,  au  spelter,  au  cuivre  et  a 
I'antimoine. 

Cuivre  —  Un  nouvel  affermlssement 
a  ete  enregistre  sur  ce  marchS,  et  de 
nouveau  les  tendances  portent  vers 
la  hausse*  L'electrolytlque  est  cotee 
a  24!/2c  et  le  casting  a  24c  la  livre. 

Fer-blanc  —  Les  marches  de  Lon- 
dres  ont  monte  de  10  livres  la  semai- 
ne derniere.  La  situation  locale  est 
plus  ferme,  et  les  prix  cotes  sont  de 
60c  la  livre. 

Plomb  —  Un  commerce  considera- 
ble a  ete  passe  sur  ce  marche.  Les 
prix   sont   montes   encore.   Prix   local: 

8!/2c. 

Spelter  —  Ce  marche  est  plus  fort 
aussi  et  les  prix  cotes  sont  actuelle- 
ment  de  lO^c  la  livre. 

Antimoine  —  II  y  a  de  belles  pers- 
pectives pour  ce  metal,  declarent  les 
importateurs.  La  base  du  prix  est 
plus  ferme  de  nouveau  a  11I/2C  la 
livre  pour  I'anglais  et  11^4c  pour  le 
chinois. 

Aluminium  —  Sans  changement  a 
33c  la  livre. 

LA   PEINTURE 

Les  prix  du  marche  pour  I'huile  de 
graine  de  lin  sont  plus  eleves  a  cause 
de  la  rarete  des  approvisionnements 
de  lin,  et  avec  $2.47  le  gallon  le  bas 
niveau  pour  les  barifs  simples  d'huile 
brute.  Les  tendances  portent  vers  la 
hausse,  car  les  stocks  de  graine  sont 
limites  et  les  broyeurs  ne  s'attendent 
pas  a  un  soulagement  immediat.  Cer- 
tains s'attendent  a  des  prix  plus  ele- 
ves, et  declarent  que  ceux  qui  achete- 
rent  autour  de  $2  le  gallon  sont  bien 
heureux.  On  eprouve  egalement  de  la 
difficulty  a  se  procurer  des  stocks 
suffisants  de  terebenthine.  Les  shel- 
lacs se  vendent  50c  plus  chers.  Les 
peintures  melangees  sont  tres  fermes, 
et  le  ton  du  mastic  et  du  blanc  de 
plomb  dans  I'huile  est  ferme.  Des  vi- 
tres  sont  offertes  par  les  fabricants 
beiges,  et  cela  aura,  probablement,  un 
peu  plus  tard,  un  bon  effet  sur  ce 
marche.  Les  commandes  du  commerce 


pour    la    livraison   du    printemps   sont, 
dit-on,    tres    considerables. 

L'HUILE    SE    VEND    PLUS    CHERE; 
LA   SITUATION    EST   DIFFICILE 

Huile  de  graine  de  lin  —  Les  mar- 
ches ont  subi  une  autre  hausse  au 
cours  de  la  semaine,  et  la  base  du 
prix  pour  I'huile  brute,  sur  la  bass 
des  lots  d'un  seul  baril,  est  de  $2.47 
le  gallon.  Nous  sommes  a  I'epoque 
de  I'annee  ou  les  fabricants  de  pelntu- 
re  en  emploient  une  grande  quantlte 
pour  la  fabrication,  et  personne  no 
semble  dispos6  a  vendre,  et  en  lots 
d'un  seul  baril  eeulement.  En  ce  qui 
concerne  les  stocks  de  graine  du  Ca- 
nada, il  y  a  peu  de  probability  d'amfi- 
lioration  en  ce  moment,  declarent  les 
marchands.  Le  seul  espoir  r6slde  dans 
la  graine  de  I'Argentine,  et  si  les  pers- 
pectives sont  aussi  favorables  pour  les 
prochaines  semaines  qu'elles  le  sont 
actuellement,  on  dit  que  la  rScolte  y 
sera  trfes  considerable.  Toutefols, 
I'effet  de  cette  recolte  ne  se  fera  pas 
sentir  au  Canada  avant  plusieurs  se- 
maines et  I'huile  peut  monter  encore 
en  attendant.  Deux  mols  s'ecouleront 
probablement  avant  que  I'arrivee  de 
la  graine  du  Sud  soit  un  facteur  reel 
sur  ce  marche.  Les  approvislonne? 
ments  de  I'Ouest  declarent  plusieurs, 
ne  sont  pas  beaucoup  augmented  dans 
le  moment. 

Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a    4  barils 2.47    2.50 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a    4  barils 2.49$  2.521 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  est  tres  nomi- 
nale. 

IL   N'EST  PAS   FACILE   DE   SE   PRO 
CURER  DE  LA  TEREBENTHINE 

Terebenthine  —  Les  stocks  sont 
tres  rares,  e*  les  tendances  sont  encore 
fermes.  Les  jobbers  et  surtout  les 
fabricants  de  peinture  sont  actuelle- 
ment interesses  dans  la  perspective 
des  approvisionnements  pour  eux- 
memes,  et  la  quantite  de  stock  qui 
arrive,  et  que  Ton  peut  se  procurer, 
est  tres  limitee.  Dans  certs  Ins  cas, 
i'on  peut  se  procurer  des  lots  de  baril 
simple,  mals  ceux  qui  les  detlennent 
ne  sont  pas  tres  disposes  a  les  vendre, 

Nous  cotons: 


Terebenthine — 

De  Ik  4  barils  .... 

Par  petits  lots   .... 

(Empaquetage  extra) 


Oal   Imp. 
235     245 
....     2.65 
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LES   MASTICS   SE    VENDENT   ACTI- 

VEMENT;    LES  VITRES  ETRAN- 

GERES   COMMENCENT   A 

ARRIVER 

Mastic  et  vitres  —  Le  mouvement 
du  mastic  est  tres  actff  en  ce  moment, 
et  le  marche,  bien  que  sans  change- 
ment,  reste  ferme.  Les  prix  sont  don- 
nes   plus  bas. 

II  nous  est  arrive,  dit-on,  des  vitres 
de  Belgique,  et  en  depit  des  domma- 
ges  faits  par  la  guerre  dans  I'un  des 
centres  producteurs  les  plus  impor- 
tants  de  ce  pays,  des  stocks  sont  of- 
ferts  au  commerce  canadien  en  quan- 
tites  de  plus  en  plus  grandes.  Ces 
Dffres  comprennent  des  glaces  et  des 
vitres  et  certains  se  demandent,  en 
vue  de  la  situation  americaine,  si  ces 
offres  et  la  vente  de  ces  vitres  beiges 
n'auront  pas,  tot  ou  tard,  un  effet  sa- 
utaire  sur  la  base  du  prix  au  Canada. 
En  attendant,  le  commerce  est  actif 
:t  les  prix  n'ont  pas  subl  de  change- 
nents.  ; 

Mastic    Standard: 


Au- 

des- 

sous 

5 

1       del 

tonnes  tonne  tonne 

En  barils  ... 

$5.00  $5.25  $5.60 

barils  . 

5.15 

5.40     6.30 

Pur  J  00  livres    .    .    . 

5.85 

6.10     6.45 

Par  25  livres    .    .    . 

6.10 

6.35     6.70 

:V2   livres   .    . 

6.35 

6.60     6.95 

En  boit.es  3  et  5  lbs 

810 

8.35     8.70 

Id  boites  2  et  3  lbs 

8.60 

8.35  10.20 

isses  100  lbs. 

7.15 

7.40     7.75 

DE   GROSSES   COMMANDES   DE 

PEINTURE  SONT  PLACEES  ET 

LE  TON  EST  FERME 

Peinture  preparee  —  Les  commati- 
ies  donnees  pour  de  la  peinture  sont 
res  considerables  et  quelques  manu- 
acturiers  se  demandnt  si  cela  centi- 
me, comment  ils  vont  s'y  prendre 
•our  les  remplir  toutes.  Les  fabriques 
ont  tres  occupees  dans  le  moment  et 
ravaillent  sans  arret.  II  y  en  a  qui 
le  s'attendent  qu'a  une  base  ferme 
our  les  peintures  preparees,  et  avec 
ous  les  facteurs  qui  contribuent  a 
laintenir  la  base  elevfie  et  avec  I'af- 
srmissement  des  matieres  premidres 
t  meme  leur  hausse,  I'on  n*  peut  s'at 
i'ndre   a  un  declin  des  prilx. 

E  BLANC  DE  PLOMB  EST  FERME 
SOUS  LMNFLUENCE  DU  PLOMB 
EN  SAUMOM 

Blanc  de  plomb  dans  l'huile  —  Le 
Mi  du  marche  est  fermr>.  Avec  l'huile 
e  gralne  de  lin  aussi  cnere  et  le  mar 
hi  du  plomb  en  sauwon  plus  ferme, 

ne  saurait  y  avoir  de  flechissement 
ans  la  base,  et  I'on  commence  i  se 
emander  si  le  plomb  ne  montera  pas 
icore,  vue  que  Ton  rapporte  une  ex- 


portation considerable  de  plomb  en 
saumon  et  de  plomb  dans  l'huile.  Les 
prix  restent  a  $16.50  les  100  lbs  pour 
les  lots  de  5  tonnes;  $17.35  les  100  li 
vres  pour  les  lots  d'une  tonne  et  $17.35 
les    100   en    plus   petites   quantites. 

LES  SHELLACS  SE  VENDENT  PLUS 

CHERS:    CINQUANTE    CENTS 

LE    GALLON 

Shellacs  —  Le  prix  du  shellac  a 
encore  monte.  L'avance  est  de  cin- 
quante  centins  le.  gallon  et  el  le  s'appli- 
que  au  shellac  orange  et  au  blanc.  Les 
marches  de  la  gomme  sont  tres  fer- 
mes  et  les  prix  sont  sujets  a  monter 
dans   un   avenir   immediat. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et  blanc — en  paquets  2% 
livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 
de  5  livres,  $9.00  les  loo  livres,  fob 
Montreal. 

Llqulde-bronze. 
Liquide-bronze,     No    1   ..$1.50     $2.00 
Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 
La  livre  0.11    0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets  de  100  livres    ..    ..0.08     0.09* 
Terre  d  Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.11     0.15 

Terre  d'Ombre  brulee,  No  1,  ton- 
nelets de  100  livres  .  .   ..0.08     0.09* 
Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 

100  livres 0.15     0.17 

Terre  de  Sienne  brute,  No  1,  ton- 
nelets   de    100    livres    . .0.08J0-09* 
Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 

de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brule>,  No  1,  100 

livres 0.9*. 

Terre  de  Sienne  bullae,  pure,  100 

livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.19     0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert   Brunswick.   100  lbs.. 0.10     0.14* 
Rouge  Indien.  Kegs  100  li- 
vres    0.15     0.20 

Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 

100  livres 0.06     0.17 

Rouge    Venitien,    brillant 

superieur 0.07    0.09 

Rouge  Venitien.  Xo  1  0.03*  0.05* 

Noir  fin,  pur  sec   ...    .         0.09*  0.15 
Ochre   d'Or.   100    livres    ..0.08    0.12 
Ochre  blanche,  100  livres  ..0.05*  0.0G 
Ochre    blanche,     barils    .0.04    0.04* 
Ochre  jaune,    barils    .  .  0.03*  0.05* 

Ochre  francais,    barils  0.06     0.10^ 

Ochre   sapin,    100   livres    ..0.07     0.08 
Oxyde  rouge  canadien,  en 

barils 0.02J  0.03* 

Rouge   Super   Magnetic 0.05 

Vermilion   ..    :. 0.40 

Vermilion  anglais 2.50 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

COULEURS  A   L'HUILE   PURE 
boites  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23    0.30 

Rouge  Indien 0.30     0.36 

Jaune  chrome,  pur 0.53     0.55 

Ochre  d'or,  pur 0.30     0.32 


Ochre    de    sapin    frangais, 

pur 0.25     0.29 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34    0.36 

Terres  d'Ombre 0.34     0.36 

Bleu  Ultra-marin 0.45     0.50 

Bleu    de   Prusse 1.00     1.02 

Bleu  de  Chine 1.00    1.02 

Noir  fin 0.35     0.37 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de  peintre  d'enseigne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47* 

Albagloss,  C.  P.  C 5.75 

Email   "Blanc",B-H 6.90 

Mooramel 7.00 

Vitre  Simple     Double 

epais-      epais- 
Les  100  pledB  seur        seur 

Au-dessous   de    25    ..$19.90     $22.90 

i6  a  34 20.80       24.85 

:!5  a  40 21.80       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  15  et  20% 

Escompte  a  la  feuille,  5%. 

Comptant.  2  pour  cent. 

fab.  Montreal. 

Glaces  Chaque 

Glaces  jusqu'a  1  pled 0.80 

Glaces  de  U  2  pieds 0.90 

Glaces  de  2  a  3  pieds 0.95 

Glaces  de  3  a  4  pieds 1.15 

Glaces  de  4  a  5  pieds 1.35 

Glaces  de  7  a  10  pieds 1.70 

Glaces  de  10  a  12  pieds 1.75 

Glaces  de  5  a  7  pieds 1.50 

Glaces  de  12  k   15  pieds 1.85 

Glaces  de  15  a  25  pieds  ..  .  .t   ..1.95 
Glaces  de  25  a  50  pieds  ..  . .'  ..2.15 

Glaces  de  F6  a  75  pieds 2.20 

Glaces  de  75  a  90  pieds 2.25 

Glaces  de  90  a  100  pieds 2.30 

Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces  de  101  a  110  de  larceur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3  no 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 

chaque 3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds.  chaque3.40 
Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce.  20  pour  100 
Llvraison  en  vllle,  25  pour  100 
fab.  Montreal 


AVIS  DE   DEMANDE   DE   DIVORCE 


Avis  est  par  les  presentes  donn<§ 
que  James  Goddard,  des  cite"  et  dis- 
trict de  Montreal,  dans  la  province 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  front, 
s'adressera  au  Parlement  du  Canada, 
a  sa  prochaine  session,  afin  d'obtenir 
un  bill  de  divorce  d'avec  son  Spouse. 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  cause 
d'adultere. 

JAMES  GODDARD. 
Date  a  Montreal. 

le  10  octobre, 
A.  D.  1919. 
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UN  IMPORTANT  DEVELOPPEMENT  DANS  INDUSTRIE 

DE  LA  PEINTURE 

Progres  remarquable  de  la  Mc Arthur,  Irwin,  Limited,  une  maison 
de  peinture  etablie  depuis  longtemps  a  Montreal. 


EN  1842,  lorsque  feu  John  McArthur  et  ses  asso- 
cies  fonderent  la  maison  qui  est  connue  au- 
jourd'hui  sous  le  nom  de  McArthur,  Irwin, 
Limited,  ils  adopterent  une  politique  bien  definie  de 
progres.  Que  cette  politique  ait  <§te  fidelement  sui- 
vie  depuis  la  fondation  de  la  maison  est  amplement 
prouve  par  le  developpement  de  ce  commerce,  qui 
d'un  petit  magasin  est  devenu  1'importante  maison 
actuelle. 

La  fabrication  des  peintures  et  des  produits  de  la 
peinture  n'est  pas  le  seul  objet  de  la  compagnie, 
mais  comme  toutes  les  autres  branches  de  son  com- 
merce la  vente  de  sa  peinture  a  ete 
developpSe  par  des  experts  com- 
me une  industrie  particuliere.  Par 
suite,  les  ventes  ont  augmente  par 
sauts  et  par  bonds,  et  developpe- 
ment   apres    developpement    sont 
devenus  necessaires. 

Les  fondateurs  de  la  maison 
adopterent,  comme  moyen  pour 
augmenter  leurs  affaires,  la  pro- 
duction exclusive  de  peintures  de 
haute  qualite.  A  cette  production, 
ils  ajouterent  un  service  aussi  par- 
fait  qu'il  etait  possible  de  donner. 
En  depit  de  nombreuses  difficul- 
ty, ils  arriverent  a  fabriquer  un 
produit  qui  s'est  acquis  un  renom 
enviable  pour  sa  qualite  digne  de 
confiance.  Et  cette  fabrication 
d'un  produit  de  premiere  qualite  et 
des  mSthodes  d'affaires  scrupuleu- 
sement  honnetes  et  equitables  leur  valurent  le  gros 
commerce  qu'ils  font  presentement. 

Le  facteur  le  plus  important  dans  la  production 
de  la  qualite  dans  un  article  fini  est  la  qualite  des 
matieres  premieres  avec  lesquelles  il  est  fait.  Pen- 
dant nombre  d'annees,  la  McArthur,  Irwin,  Limited, 
importa  ses  matieres  colorantes,  ses  produits  chi- 
miques,  ses  couleurs  seches,  son  blanc  de  plomb  et 
ses  autres  produits  similaires  servant  a  la  fabrica- 
tion de  ses  Peintures  Crown  Diamond.  Aucune  de- 
pense  n'etait  epargnee  pour  obtenir  ces  matieres 
premieres  de  la  meilleure  qualite  possible  et  des 
acheteurs  Staient  envoy es  dans  toutes  les  parties 
du  monde.  Toutefois,  il  n'y  a  qu'un  seul  moyen  de 
s'assurer  de  la  qualite  ;.de-  toutes  ces  matieres  pre- 
mieres, c'est  de  se,  les  procurer  d'abord  et  ensuite 
de  les  preparer  sous  yotre- surveillance  personnelle. 
C'est  ce  que  fit  la  MciVrthur,  Ir\yini,  Limited.  Elle  se 
procura  des  formules  et- des  procedes  de  fabrica- 
tion, et  des  experts 'furent.ajo.utes  au  personnel  de 
l'organisation  sans  cesse  grandissahte. 

De  temps  en  temps,  a  mesure  que  l'exigeait  l'ex- 
pansion  des  affaires,  le- capital-actions  de  la  com- 
pagnie fut  augments.     L'accroissement  rapide  de 


L'histoire  de  la  McAr- 
thur, Irwin,  Limited,  est 
celle  d'un  vieux  commer- 
ce, solidement  etabli  et 
fonde  avec  soin.  C'est 
une  histoire  qui  devrait 
etre  ecrite  en  deux  cha- 
pitres,  qui  raconteraient 
les  phases  d'un  progres 
constant,  d'abord  sous 
I'ancien  regime  et  par 
les  vieilles  methodes,  et 
a  present  sous  la  direc- 
tion d'hommes  plus  jeu- 
nes  et  du  type  moderne 
agressif. 


ces  dernieres  annees  est  bien  illustre"  par  le  fait 
qu'en  1912,  lorsque  l'organisation  fut  effectuSe,  la 
capitalisation  etait  portee  a  $380,000  —  aujour- 
d'hui,  elle  est  de  $1,000,000.  Cette  enorme  augmen- 
tation du  capital  est  devenue  necessaire  par  suite 
de  l'etablissement  de  plusieurs  fabriques  pour  la 
fabrication  de  produits  chimiques,  de  couleurs  se- 
ches, blanc  de  plomb,  etc. 

C'est  en  grande  partie  a  M.  John  Irwin,  le  vice- 
president  et  le  directeur-gerant,  que  la  compagnie 
doit  ses  rapides  developpements.  C'est  un  homme 
d'affaires  energique  et  d'un  optimisme  inalterable. 
II  a  l'heureuse  faculte  de  trans- 
mettre  son  energie  et  son  opti- 
misme aux  gens  qui  travaillent 
avec  lui  et  un  don  pour  ainsi  dire 
inne  chez  lui  de  choisir  exacte- 
ment  l'homme  le  mieux  approprie 
a  l'emploi  qui  lui  est  confie.  II 
s'est  entoure  d'un  personnel  loyal, 
anime  de  la  confiance  qui  fait 
reussir  et  qui  s'efforce  chacun  de 
son  cote  de  faire  sa  part  pour 
maintenir  le  bon  renom  de  tous 
les  Produits  Crown  Diamond. 

M.   Irwin   est   un   homme  inte- 
resse    dans    bien    des    industries. 
Outre   sa   maison   la   plus  impor- 
tante    (McArthur,  Irwin,  Ltd.),  il 
est  le  president  de  la  Parker,  Ir- 
win, Ltd.,  de  Montreal,  fabricants 
de   ciments   a   caoutchouc,   bouts 
rapportes,    cirages   a   chaussun 
etc. ;  vice-president  de  la  Davies,  Irwin,  Ltd.,  Mo 
real,  raffineurs  et  blanchisseurs  de  cires,  impo: 
teurs  et  exportateurs  dliuile; 

Vice-president  de  la  Laporte,  Irwin,  Ltd.,  Mon 
real,    fabricants    de    peroxide    d'hydrogene    et   de 
blanc  fixe; 

Vice-president  de  la  Miller  Extracts  Ltd.,  Miller- 
ton,  N.B.  Les  seuls  manufacturiers  au  Canada 
d'extrait  de  sapinette  du  Canada; 

Directeur  de  la  Standard  Amusement  Co.,  Mont- 
real. 

La  derniere  addition  a  la  liste  des  industries  de  Is 
McArthur,  Irwin,  Limited,  et  une  industrie  qui  aura 
une  grande  importance  pour  la  qualite  des  Produit- 
de  Peinture  Crown  Diamond,  c'est  la  nouvelle  usin 
pour  la  corrosion  du  plomb  que  Ton  vient  d'etabli 
a  Outremont.  Cette  usine  est,  dit-on,  la  fabriqu 
du  genre  la  mieux  dirigee  et  la  plus  pratique  e) 
Amerique. 

Cette  fabrique  a  ete  construite  sous  la  survei' 
lance  personnelle  de  M.  R.  H.  Monck,  et  elle  ser 
en  operation  sous  sa  direction.  La  haute  efficacit 
et  la  qualite  remarquable  du  produit  sont  dues  a  -1 
(grande  experience  et  aux  connaissances  technique 
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M.    John    Irwin 


de  M.  Monck.  Ce 
dernier  recut  son 
education  primaire 
au  King's  College, 
de  Londres,  Angle- 
terre,  dans  les  la- 
boratoires  de  re- 
cherches  de  la  She- 
rard  Cooper  Cole, 
de  Londres,  Angle- 
terre.  Plus  tard,  il 
fit  une  speciality  de 
la  technique  de  la 
production  du  blanc 
de  plomb. 

La     methode     de 
corrosion  du  plomb 
suivie  a  l'usine  Mc- 
Arthur,   Irwin,   suit 
fidelement  le  prin- 
cipe      du      procede 
connu  sous  le  nom 
de    "Vieux   proc6d6 
hollandais"  dans  le- 
quel  procede  la  reaction  des  acides  et  des  gaz  se  fait 
en  grande  partie  en  dehors  de  la  vue  et  sous  aucun 
controle.    La  difference  dans  le  procede  McArthur, 
Irwin,  assure  ce  controle  parce  que  chaque  opera- 
tion est  faite  sous  une  observation  directe.     Une 
visite  a  l'usine  est  tres  instructive  sur  la  fabrication 
des  pigments  a  peinture  et  elle  aide  a  se  rendre 
compte  comment  la  compagnie  peut  garantir  abso- 
lument  la  haute  qualite  uniforme  de  son  produit. 

D'abord,  le  meilleur  plomb  en  saumon  de  la  Co- 
lombie  Anglaise  est  raffine  dans  des  fournaises 
d'une  construction  sp^ciale  et  fondu  en  lamelles 
minces  pour  que  la  plus  grande  partie  de  leur  sur- 
face soit  soumise  a  Taction  des  acides  et  des  gaz 
dans  la  chambre  de  corrosion. 

La  chambre  de  corrosion  est  une  immense  piece 
en  beton  solide.  De  gros  monceaux  de  lamelles  de 
plomb  sont  disposes  dans  cette  piece  de  maniere  a 
ce  que  l'air,  les  acides  et  les  igaz  puissent  circuler 
librement  autour  de  toute  cette  masse  de  plomb. 
L'oxygene  extrait  de  l'air,  l'acide  acelique  et  le 
3ioxide  de  carbone  tels  que  produits  par  le  carbone 
pur  et  l'air,  agissent  sur  les  monceaux  de  lamelles 
ie  plomb  les  reduisant  a  un  etat  demi-liquide. 
Cette  substance  est  pompee  dans  des  reservoirs- 
Sltres  tres  hauts  et  la  plus  grande  partie  possible 
le  l'acide  libre  est  extraite  et  le  reste  de  la  pulpe  du 
[)lomb  est  pret  pour  les  grosses  presses  filtreuses 
»n  bronze. 


M.    R.    H.    Monk 


Les  presses-filtreu- 
ses  exercent  une 
pression  hydrauli- 
que  sur  la  pulpe  du 
plomb,  faisant  dis- 
paraitre  toute  tra- 
ce d'acide  et  lais- 
sant  le  plomb  sous 
forme  d'une  poudre 
blanche  seche.  Cet- 
te poudre  est  en- 
suite  soumise  a 
Taction  d'une  roue 
de  quatre  mille  li- 
vres  qui  la  reduit 
en  une  poudre  ex- 
tremement  fine, 
douce  au  toucher  et 
non  metallique. 

Generalement,  le 
procede  suivant 
consiste  a  melanger 
le  plomb  sec  avec 
de  Thuile  de  graine 
de  lin,  de  le  faire  passer  a  travers  un  broyeur  et  a 
Tempaqueter  pour  Texpedition.  A  l'usine  McArthur, 
Irwin,  on  consacre  cinq  autres  heures  additionnel- 
les  a  s'assurer  si  Thuile  a  bien  p^netre'  chacune  des 
fines  particules  de  plomb.  A  cette  fin,  deux  machi- 
nes additionnelles  sont  employees.  La  pate  form^e 
par  le  melange  du  plomb  et  de  Thuile  est  d'abord 
mecaniquement  maceree  et  ensuite  on  la  fait  pas- 
ser a  travers  une  malaxeuse  d'ou  elle  sort  parfaite- 
ment  m^langee.  Elle  est  ensuite  poussee  dans  d'im- 
menses  rouleaux  de  granit,  oil  elle  est  roulee  plu- 
sieurs  fois  pour  lui  donner  cette  uniformity  parfaite 
et  cette  absence  d'humidite  qui  distinguent  imme- 
diatement  le  Blanc  de  Plomb  Crown  Diamond  de 
tous  les  autres.  A  sa  sortie  des  rouleaux,  le  blanc  de 
plomb  est  enleve,  pes6  et  empaquete  pour  Texpedi- 
tion dans  les  recipients  en  feuillard  et  les  tonne- 
lets  jaunes  bien  connus.  Pour  le  commerce  domes- 
tique,  les  recipients  sont  des  dimensions  ordinaires 
—  1,  2,  5,  12i/2,  25,  50  et  100  lbs.  Pour  Texportation 
les  dimensions  sont  r£glees  par  des  besoins  sp4- 
ciaux. 

Une  brochurette  tres  interessante  a  ete  prepar6e, 
laquelle  decrit,  en  detail,  cette  methode  moderne  de 
la  corrosion  du  blanc  de  plomb.  Cette  brochurette 
est  intitulee:  "From  Pig  Lead  to  White  Lead".  La 
McArthur,  Irwin,  Limited,  20  rue  St-Paul  ouest,  se 
fera  un  plaisir  de  vous  en  adresser  un  exemplaire 
sur  demande. 


Renrnriur.tinn   Bxacte  d«*  usInHc  do  corrosion  du  nlnmh.  A   Mnntrcal 
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pour  tout  le  monde 

AJUSTEURS  D'AUTO 
AJUSTEURS  DE  VOITURES 
MANUFACTURERS  DE 
PANIERS 

POSEURS  DE  TAPIS 
MANUFACTURIERS  DE 
CHAUSSURES 
EBENISTES 

Tetes  qui  ne  se  detacheront  pas 
du  corps  du  clou  et  pointes  qu' 
justifieront  toutes  exigences. 

THE  STEEL  COMPANY 
OF    CANADA,    LIMITED, 

MONTREAL  HAMILTON 


^St 


rffonne 

UJM 

FAUX-COL 

A-RROW 

D'UN  AJUSTE|VIEJ\IT  f  ARFAIT 

CLUETT,   PEABODY  A   CO.     OF   CANADA,    LIMITED 


TOLES  NOIRES  C.  A. 


Marque 


GLOBE 


Plexibles,   faciles   a   travailler  et    appropriees    a   toutes 
les  fins. 

JOHN  LYSAGHT,  Limited, 

Manufacturiers 
NEW    PORT,    Wales    et    MONTREAL. 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

560  rue  Saint-Paul  Ouest 
MONTREAL. 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronnees  (Roofing)  pretes  a  poser. 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  a  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   GoudronnS 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.    McARTHUR    &   CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:  82  Rue  McGill,  MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Qu<§. 
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UNE  BROSSE  OU  UN  BALAI  POUR  TOUS  LIS  USAGES 


Vous  trouverez  dans  notre  ligne  de  brosses  et  de  balais  exacte- 
ment  ce  que  votre  clientele  tient  a  avoir. 

Lorsque  vous  vendez  un  Meilleur  Balai  ou  une  Meilleure  Brosse 
SIMMS,  vous  faites  une  vente  profitable  —  et  vous  dimont.'ez  h 
votre  cliente  que  vous  vendez  CE  QU'IL  Y  A  DE  MIEUX  dans 
votre  ligne,  et  qu'elle  recoit  la  pleine  valeur  de  son  a.gsnt  quand 
elle  achete  a  votre  magasin. 

Cette  clientele  reviendra  encore  acheter  chez  vous.  Chaque  pro- 
duit  de  Simms  fait  faire  des  ventes  repetees. 

Prenez  en   stock  cette   ligne  de   producteurs  de   ventes 
de  SIMMS. 


Brosses, 
Petits  balais, 
Pinceaux  a   peinture. 


Brosses  a  chaussures, 
Brosses  a   poeles, 
Brosses  a   plancher, 
Blaireaux. 


Adressez-vous  a  notre  succursale  la  plus  proche  de  chez 
vous  pour  avoir  nos  prix,  etc. 

T.  S.  SIMMS  &  CO,,  LIMITED 

Fabricants  des   Meilleurs   Balais   et   Brosses  depuis  54  ans. 

Siege  social:  ST.  JOHN.    N.-B. 
MONTREAL  LONDON  TORONTO 


I 


fZ?-\ 


.e  Cramp 
.  apatco  donne 
j.c  prise  60i iu 
.1  tient  en  pia 
„e     les     agrafes 

ongtemps    apre. 
^ue   le  tissu   1  Li  I 
mSme  a   *t6   af- 
ralbll     par     I' 

■  ire. 


On  en  est  votre  stock  de  gants  Ta- 
patco?  En  tenant  la  ligne  complete, 
vous.pouvez  r6pondre  aux  besoins 
de  n'lmporte  quel  client.  Le  choix 
comprend  des  modeles  gantelet, 
avec  polgnet  en  tricot  et  avec  ban- 
de  dans  le  haut  —  bouts  en  cuir  et 
paume  en  cuir  —  couleurs:  ardoise 
et  oxford.  Demandez-les  a  votre 
marchand  de  gros. 


Une  ligne  que  vous  pouvez 
vendre  avec  confiance 


Les  marchands  ont  de  bonnes  raisons  d'avoir  une  con- 
fiance  absolue  dans  une  bourrure  a  collier  de  cheval  ayant 
un  aussi  grand  renom  parmi  les  cultivateurs  que  la  ligne  Ta- 
patco.  Cette  ligne  a  gagne  son  renom  par  le  "service".  Faite 
de  coutil  de  superbe  qualite  —  avec  du  rembourrage  de  com- 
position speciale  faite  par  notre  propre  procede,  la  Bourrure 
Tapatco  est  reconnue  comme  un  article  superieur. 

Les  marchands  constatent  que  ces  bourrures  se  vendent 
facilement  —  surtout  lorsqu'ils  prennent  le  trouble  d'expli- 
quer  a  leurs  clietns  qu'en  faisant  porter  a  leurs  chevaux  des 
Bourrures  Tapatco,  ils  pourront  obtenir  une  plus  longue  duree 
du  collier  lui-meme  —  en  leur  disant  que  son  usage  pourra 
etre  continue  longtemps  apres  que  son  usure  necesoiterait 
autrement  sa   mise  au   rancart. 


The  American  Pad  & 
Textile  Co., 

Chatham,  Ont. 

38  ans  d'experience  dans  la  fabrication 
des  bourrures 


"bRANe? 

BOURRURES 
a  Colliers  de  Chevaux 


En    Scrlvant    aux    annoneeur*.   mentlonnez   "Le    Prix    Courant",    a.v.p. 
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C^croC 


OF  CANADA  LIMITED 

FORD,  ONTARIO 


26?'  Cadeau  de  ifoel  ^Durable 


he  Sedan  Ford  sera 
une  source  continuelle 
d'agrement  pendant  des 
annees. 

Faites  de  Noel  de 
cette  annee  le  commence- 
ment dune  longue  saison 
de  bonheur  en  presentant 
a  voire  famille  un  Sedan 
Ford— V auto  confortahle 
a  un  prix  raisonnable. 


'-    "   - "-■""•■•   mentioning   "Le    Prix   Courant",   s.v.p- 
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Essoreuses  Marque  Arrow 


Que   vaut   pour   vous    le    fait   de    ne    pas 
avoir  de    reclamations? 


LES  ESSOREUSES 


sont  une  ligne  principals  pour  le  quincaillier 
et  il  devrait  les  mettre  en  evidence  dans  son 
magasin  pour  avoir  toute  sa  part  de  ce  com- 
merce profitable. 


Les  Essoreuses  portant  la  p-arque  DOWS- 
WELL  ont  un  renom  bien  etabli  depuis  35 
ans,  parce  que  ce  sont  de  BONNES  ESSO- 
REUSES. 


Les  bonnes  essoreuses  doivent  avoir  de  bons 
rouleaux.  Dans  nos  usin^s  munies  de  tous  les 
appareils  pour  la  fabrication  du  caoutchouc, 
c^landres,  sechoir  par  1 »  vide,  etc.,  nous  pre- 
nons  lfi  produit  a  Fetat  brut  et  des  epreuves 
quotidi^  nn  z  s  prouve  nt  qr  :*oul  ?aux  don- 

n  ront  un  service  t  lus  long  que  la  pe- 

riode  dcnnee  dans  noire  garantie. 


DOWSWELL,   LEGS  &  CO.,  LIMITED 


HAMILTON,         CANADA. 


Fabricants  de  tous  les  types  de  bonnes  machines  a  laver 
actionnees  a  la  main  ou  par  pouvoir.  Aussi  des  Essoreuses 
ARROW    BRAND.  j 

: , 


Repr^sentanls    pour    1'ouest: 

Harry   F.  Moulde'n  &  Son 

Winnipeg,   Man. 


Representant  pour  Test: 
John    R.   Anderson, 

Montreal,    Quo. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,    mentionnftz    "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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Pourquoi  Employer  le  Premier  Outil  qui  vous 
tombe  sous  la  main? 


POURQUOI    perdre   votre   temps   et    gaspiller  votre   energie 
s  apprcpries  a  tout  autre  travail  pour  faire 
ouvragcs    de    forage    lorsque    le    Porte-outil    reglable 
"Agrippa"  pc  ^ffre  |e  dernier  degre  de   la  com- 

mcdite    et    de    I'efficacite. 

Chaque  porte-outil  pour  forer  peut  recevoir  des  barres  de 
plusieurs  dimensions.  fa  hauteur  se  regie  facilement:  un 
tour  de  I'anneau  strie  eleve  ou  baisse  la  base  sur  laquelle 
repose  le  travail.  Tout  I'appareil  se  fixe  instantanement  en 
serrant   I'ecrou    de  fixation. 

Cjuatre  dimensions  pour  les  barres  de  Y»"  a  2%"  —  fournis 
avec  ou  sans  barres. 

J.  H.  WILLIAMS  &  CO. 

Porte-outil    "Agrippa"    de    Williams 
pour    forer. 

122  S.  Clinton  St.,  122  Vulcan  St.,  122  Richards  St., 
CHICAGO,    III.  3UFFALO,     N.-Y.      BROOKLYN,     N.-Y. 

Representants   pour   le   Canada: 
THE   CANADIAN    FAIRBANKS-MORSE    CO. 


OUTIL 
-i'l-Vinii  i.  ' i. .i 


6MMM9HKHMBRI 


s-HACt- 


Nov  Scotia  Stee!  &  Coal  Co. 

LIMITED 
MANUFACTURERS 
ACIER  en   BARRES   MARCHAND,   MACHINERIE   a 
ROUES.   TRANSMISSIONS    en    ACIER    COMPRIME  • 
POLI,  TOLES   D'ACIER   jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en   "T"  de   12.   18.  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,    ESSIEUX    DE    CHARS    DE    CHEMINS 
DE   FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 

Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,    Fours   a    Revjrbere   S    Sydney    Mines, 

N.-E.  —  Laminoirs,   Forges  et   Ateliers  de    Finissage 

a   New-Glasgow   (N.-E.). 

Bureau    Principal:    New    Glasgow    (N.-E.) 


Repond  a  la  demande  actuelle  pour  un 

Lcqwet  de  parte  de  Grc         et  de  Garage 

faisant  I'affaire  du  detaiHant  et  du  consommateur 

Un  article  de  vente  rapide  et  profitable.  Fort,  resistant,  joli  et  commode,  facile  a 
poser  sur  n'importe  quelle  porte.  Mvni  de  deus  poienees  pour  ouvrir  ou  fermer  la 
porte  des  deux  cotes.  Les  fermetures  tiendront  la  porte  ou  la  barriere  fermee  ou 
ouverte.     Fini  emaille  avec  bbulon  fait  au  tour.     Garanti. 

Nous  fabriquons  aussi:  Velocipedes,  voitures  "Express",  autos  pour  enfants,  char- 
rettes  et  brouettes-jouets,  quincaillerie  et  garnitures  de  salle  de  bain.  Ecrivez  pour 
avoir  nos  prix  et  des  renseignements  sur  n'importe  laquelle  de  nos  lignes. 

The  Gendron  Manufacturing  Company,  Limited 

rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


E  CR  o  u s 


[COMMANDEZ-LES  PAR  LEUR  NOM: 
Ecrous  avec  taraud 

"MORROW 

Uniformlte  et  force 

—  les  meilleurs 


MOHKOW 

Foreuses  a  torsion  Ecrous  derm-finis 

"MORROW  ■  "MORROW 

ainsi  que  boulons  d'engln, 
faites   d'acler   Sheffield    (Ang.),  goupilles  terminees  en  pointe, 

avec  un  trempage  special.    Ou-  boulons  pour  rapieoer  les  cbau- 

tils  garantis.  dieres. 


Specfiez  toujours  les"M"><?<?OWS'    et  vous  serez  certain  d'avoir  les  meilleurs.   Chez  votre  fmirnisseur  en  <?ros. 
JOHN  MORROW  SCREW  &  NUT  CO.,  LIMITED.  En  gros  seulement  de 

Ingersoll  Canada  f.  BACON  &  CO.,  Agents,  Montreal-  Que. 


T  A  RAUD  S 
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On  tient  a  avoir  les 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

parcc  qu'ils  donnent  une  toilette  nouvelle  aux  murs  de 
la  maison  et  qu'ils  mettent  dans  chaque  piece  un 
atmosphere  de  contort  et  de  gaiet<§.  Ces  papiers  offrent 
tout  ce  qu'il  y  a  de  mieux  en  fait  de  tapisseries  avec 
toutes  les  qualit^s  au  choix. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


TRT 

112 


se  gagnent  de  nouveaux  amis  chaque  fois  qu'ils  sont 
employes  et  ils  attirent  des  clients  nouveaux  aux  maga- 
sins  qui  les  vendent. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  tapisser 
TORONTO 

Salles  de  ventes  a   Montreal:   Chambre  No  310 
Edifice   Mappin  &   Webb,   10  rue   Victoria. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 

LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos   produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detailiant. 

Par-tout  ou  I'on  demands  ee  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
8TILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite  et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
ehe,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detailiant  et  une  satisfaction  par* 
faite  au  olient. 


J.  H.  STILL  MFG.  COMPANY 
St.  Thomas      -      -     Ontario 


Lessiveuse  a  haute  vitesse 
"CHAMPION"    de 


Une  liune  populaire  et  profitable  durant  toute  l'ann/'e- 
Vos  clients  la   connaissent  crace  a  notre  publicite 


MAXWELL'S  LIMITED, 


St.  Mary's,  Ont. 


ANNEES 


dc  fabrication 

des  Peintures  et  Vernis 

RAMSAY'S 

Cette  duree  est  votre  garantie 

Laissez-nous  resoudre  vos  problemes  de  Peinture 

A.  RAMSAY  &  SON  COMPANY 

Fabricants  de  Peintures  et  Vernis  depuis   1842 

Toronto  MONTREAL  Vancouver 
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LA     BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorise $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Reserve ..  2.200,000 

Notre  service  de  billets  circulaires  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan- 
tages  que  nous  offro'ns. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est    tres   propice    aux    voyageurs   canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  virements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unis  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


W.  DESJARDINS, 


Boucher 
Boeuf,  Mouton, 

Lard,  etc.,  etc. 


Automobiles  a  Louer 

pour    voyages, 

mariages  et 

baptemes 

1403  RUE  WELLINGTON.        Tel.  Vic.  2998 

MONTREAL 


LaSalle  1748 


D.  RICHARD 


Epicerie,   Tabac,    Cigares,    Provisions,    etc. 

348  rue  Bourbonniere,  MONTREAL 


Tel.    Main    2877 


Salaison:    St-Louis    8059 


J.  B.  DESCHAMPS  &  FILS 

BOUCHERS 

Etal  55,  Marche  Bonsecours,       MONTREAL 

Tel.   Est  9240 


BOUCHER 

Boeuf,  veau,   mouton,   lard   frais   et   sale,   legumes  de 
toutes  sortes 


1010  rue  Ontario  Est, 


MONTREAL 


Tel.    Main   3880 

Bonsecours  Dressed  Meat  Co. 

Successeurs   de    Bissonnette   &   Jarry 
BOUCHERS   EN    GROS 

1  a  6  Marche  Bonsecours,  MONTREAL 


BANQUE  PROVINCiALE 

DU  CANADA 


DIVIDENDE  TRIMESTRIEL  No  64 
AVIS  est  par  les  presentes  donne  qu'un  divi- 
dende  de  DEUX  POUR  CENT  (2%),  etant  au 
taux  de  HUIT  POUR  CENT  (8%)  I'an  sur  les 
actions  anciennes  et  nouvelles  entierement  li- 
beries de  cette  Institution,  a  ete  declare  pour 
le  trimestre  finissant  le  31  decembre  1919;  de 
plus,  un  dividende-interet  au  taux  de  HUIT 
POUR  CENT  (8%)  I'an  sur  les  versements 
faits  en  acompte  sur  les  souscriptions  a  la  nou- 
velle  emission  de  capital  a  ete  egalement  de- 
clare pour  le  temps  couru  au  31  decembre 
1919.  Le  tout  sera  payable  au  bureau  central 
de  la  Banque,  a  Montreal,  et  a  ses  succursales, 
le  ou  apres  le  deuxieme  jour  de  Janvier  1920, 
aux  Actionnaires  enregistres  dans  les  livres  le 
16  decembre  prochain. 

Par  ordre  du  Conseil  d'Administration. 
Le  vice-president  et  directeur  general, 
TANCREDE  BIENVENU 
Montreal,  le  28  novembre  1919. 


BANQUE     D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 

Capital  autorise $10,000,000 

Capital   verse   et  fonds   de   reserve 7,800,000 

Total  de  I'actif  au-dela  de 67,000,000 

DIRECTEURS:  

Messieurs  J.-A.   Vaillancourt,   president; 

l'hon.    F.-L.    Beique,    vice-president; 

A.  Turcotte,  E.-H.  Lemay,  1  lion.  J.-M.  Wilson, 

A. -A.   Larocque,  et   A.-W.  Bonner. 
Beaudry   Leman,  gerant-general. 
Yvon    Lamarre,    inspecteur. 


SIEGE   SOCIAL:    MONTREAL    (112  rue   Saint-Jacques) 

Bureau  Principal:   95  rue  Saint-Jacques 

F.  G.  Leduc,  gerant. 

115  Succursales  et  Agences  au  Canada 

39    Bureaux   de   Quartlers 

Tout  depot  D'UN  DOLLAR  ou  plus  ouvre  un 
compte  k  la  Banque  sur  lequel  est  paye  deux 
fois  par  annee  un  interet  au  taux  de  3%  I'an. 

La  Banque  emet  des  LETTRES  DE  CREDIT  CIRCU- 
LAIRES et  MANDATS  pour  les  voyageurs,  ouvre  des 
CREDITS  COMMERCIAUX,  achete  des  traites  sur  les 
pays  etrangers,  vend  des  cheques  et  fait  des  PAIE- 
MENTS  TELEGRAPHIQUES  sur  les  principales  villes 
du  uionde;  prend  un  soin  special  des  encaissements  qui 
lui  sont  confies,  et  fait  remise  p.omptement  au  plus  bas 
taux  de  change. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   s.v.s. 
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;andfe  lacs'  aide  beauCoup 

4e.  transput!. d|i  qji^bon 


d e  four rure£ . a.l-'e  nc  h ere 
dans^6tre*Ville 


Pl\isieurs     financiers     canadiens 


font  depuis 
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La  Montreal  Fur'  Aiictiorf  Sale's' £ 6'.,'  Syec  un 

quelque  temps  des  speculations  sur  des 'francs  fran-     capital' 'd"e  $5,000,000  ;yient"d ref re' forniee.  dans  le 

cais.     On  sait,  en  effet,  que  le  franc  fF^^)(^^^^u^gi>^eptraliseii  au' Canada  le's  ventes  des  four- 

moins  qu'il  valait  et  que,  par  contre,  le  dollar  cana- 

dien  ou  americain  a  une  plus  grande  valeur-  sur  le 

marche  monetaire  de  Paris.     En  temps  ordinaire, 

1  dollar  valait  de  5  fr.  15  a  5  fr.  25,  mais  depuis  la 

guerre,  la  valeur  du  dollar  a  augmente  de  plus  de 

50  p.  c,  c'est-a-dire  qu'on  donne  rmaintenant  de  11 

fr.  72  a  11  fr.  74  pour  1  dollar.     Plusieurs  person-* 

nes  ont  voulu  profiter  de  cette  aubaine  et  ont  ache^ 

t6  des  francs  francais  qu'ils  ont  deposes  a  Paris; 

ils  retirent  d'abord  3  p.  c.  et  vont  realiser  d'autres 
i  benefices    s'ils  attendent  encore.     II  en  est  meme 

qui     font  des  depots  dans  les  banques.de.  .France: 

dans     le     but     de  s'en  servir  lorsqu'ils  feront  un 

voyage  de  l'autre  cote  de  l'Ocean  et  ils  realiseront 
'■de  ce  cbef,  un  benefice  de  50  a  60  p.  c. 


LE  TRAFIC  DU  PORT  DE  MONTREAL 


Quoique  les  statistiques  n'aient  ete  officielle- 
ment  publiees  par  la  commission  du  havre,  il  ap- 
pert  toutefois  que  durant  la  saison  de  navigation 
qui  vient  de  clore  plus  de  700  navires  ont  visits 
notre  port.  On  a  meme  precise  les  chiffres  a  710 
qui  comprennent  des  navires  venus  d'outre-nier, 
des  cotes  et  des  grands  lacs.  Le  total  d'arrivages 
de  navires  oceaniques  l'annee  derniere  fut  de  674. 
La  navigation  commenca  le  22  avril  cette  annee. 
Le  "Redpath"  fut  le  premier  arrive  et  le  dernier 
le  "Bassa".  La  cloture  de  la  navigation  a  ete  plus 
hative  que  l'annee  derniere  quand  le  "War  Fiend" 
quitta  le  port  le  14  decembre.  II  faut  mentionner 
cependant,  que  cette  annee,  le  transport  des  trou- 
pes a  contribue  largement  a  l'augmentation  du 
nombre  d'arrivages.  Le  "Cassandra"  fut  le  pre- 
mier navire  qui  arriva  charge  de  troupes,  le  5  mat 
La  nouvelle  marine  marchande  du  Canada  a  18  na- 
vires en  service  conjoint  avec  la  Grande-Bretagne 
aux  Antilles,  Terreneuve  et  1'Amerique  du  Sud.  La 
ligne  franco-canadierine,  qui  fait  affaire  sous  le 
nom  de  "La  Compagnie  Canad'enne  Ltee",  la  Mc- 
Lean Kennedy  Ltd.,  la  Marine  Navigation  Comapy 
of  Canada  et  la  France  and  Canada  Steamship  Co., 
font  le  service  entre  la  France  et  le  Canada  et  l'on 
s'attend  que  ces  quatre  compagnies  auront  en  dis- 
ponibilite  un  grand  nombre  de  navires  a  la  saison 
prochame  entre  le  Canada,  le  Havre,  St-Nazaire 
et  autres  ports  de  France.     La  construction  de  na- 


rures  canadiennes.  Depuis  des  annees,  Londres  et 
-les-  marches  de  New-York  ont  beneficie  des  ventes 
a  l'enchere  de  nos  belles  fourrures  canadiennes. 
Nos  financiers  veulent  remedier  a  cetetat  de  cho- 
ses  et  ont  choisi  Montreal  pour  etre  le  centre  des 
ventes  a  l'enchere  de  fourrures. 

Dans  une  assemblee  des  honrmes  interesses 
au  commerce  de  la  fourrure  de  renard,  tenue  ven- 
dredi  a  Charlottetown,  Lome  C.  Webster,  de  Mont- 
real, a' expose  le  projet  qui  a  recu  l'approbation  ge- 
nerate:' L'ile  du  Prince  Edouard  y  est  tres  interes- 
see  vu  qu'un  pourcentage  considerable  de  fourrures 
de  renard  argente  vient  de  cette  province. 

Parmi  les  financiers  interesses  dans  la  nou- 
velle corporation,  on  remarque:  Lord  Shaughnessy, 
Lome  C.  Webster,  president  Quebec  Railway;  Sir 
Herbert  Holt,  president  Royal  Bank  of  Canada;  W. 
A.  Black,  vice-president  et  gerant  general  Olgilvie 
Flour  Mills,  Ltd;  J.  W.  McConnell,  St-Lawrence 
Sugar  Refinery  Company;  A.  Pierce,  de  A.  et  E. 
Pierce;  R.  S.  Coltart,  president  Holt-Renfrew  Com- 
pany; E.  E.  Cummings,  president  de  Cummings  et 
Cunrmings;  A.  J.  Brown,  C.  R.;  F.  Gnaedinger,  Wm. 
Coristine,  et  F.  Cooper. 


L'AUTORISATION  PERMETTANT  L'ASSURANCE 

GROUPEE  AMELIORERA  LA  SITUATION 

OUVRIERE 


(Suite  de  la  page  81) 


genre  d'assurance  aux  Etats-Unis  ont  ele,  chaque 
mois,  considerablement  depassees. 

Comme  exemple  on  peut  citer  le  cas  d'une 
seule  compagnie  aux  Etats-Unis  qui  a  plus  de  250 
millions  de  cette  sorte  d'assurance  dans  ses  livres 
aujourd'hui  representant  approximativement  10 
pour  100.de  son  total  d'affaires. 

Tout  recemment,  par  le  Board  of  Trade  de 
Kingport,  Tenn.,  tout  ouvrier  sur  la  feuille  de  paye 
de  chaque  firme  dans  la  localite  fut  couvert  par 
l'assurance  groupee. 

II  est  heureux  que  la  Sun  Life  se  soit  fait  l'ini- 
tiatrice  de  ce  genre  d'assurance  et  qu'elle  en  fasse 
profiter  l'industrie  et  le  commerce  canadiens.  De 
fait  ce  besoin  se  faisait  deja  sentir  depuis  long- 
temps  au  pays,  mais  nos  industriels  n'etaient  gue- 
re  disposes  a  s'adresser  a  l'etranger  pour  obtenir 
cette  protection  pour  leurs  employes. 


80 


LB  PRIX  COURANT,  Tendredi  19  decembre  1919 


Vol.  XXXH  —  N<k61 


Assurances  et   Cartes  d'  Affaires 


faraotiele  Cootral 

CMr«pr«n«ur«-Cofitrftct*ur* 

Urn  MwMHt*^  entgeat  d*»  Cons* 

S^NwTMiMVlit  dee  tragus  an- 
2%^TTm  propri*ulr*»  saloon*  •»«•» 
MO-Mdwn  4-  depot*  «•  •***»;. 

tt*  «•  memo  tMktur^  "i*  pr«*<>t»»«* 

m«r*nnaat  un*  IndemaltO  retoti»*» 
«t*at  minim*  ■aranttt  to  bonn*  **«cu* 
Uon  de*  obligations  a*  tout**  **p*c*a 
contract***  par  dM  Entrepreneurs  *t 
tour  permet  ainst  de  fair*  fructlfler  4m 
capltaus  qui,  dtposee  en  garantle.  n* 
tour  rapport*ral*nt  qua  1'lntortt  modi- 
que  de  to  banque. 

Pour  plus  amples  renaelgnsmwita, 
e'adresser  a  "La  Pr«voy*nce".  II*  rue 
8t-Jacqu*s,  MontreaL  Til  Main  1«« 
•t  16*7. 


J.  C.  OAONB. 

Dlr*ct*ur-GeranL 


LA  PREVOYANGE 


ASSURANCE 
COIIERCIALE 

U«  —mm***  que*  qw'H  mH  bo- 
eaurett  Sire  MI(<MWM  •  r*te#0, 
•I  ceux  qui  eontrlbu*nt  la  plue 
i  eon  euceee  no  sent  pee  tltu- 
is I res  d'une  Pol  lea  d'Aoourane* 
dit*  do  Protection  Commerclalo. 

S'adresser  pour  touo 
renseignements  a  la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Siege    social       •       -       TORONTO 


O  BO.  OONTHIER        M.-E.  Ml  DOLBY 

Ltoenele  Inst.  Cemptablo.     Comptobto 

IneornorO. 

OONTHIER  A  MIDCLEY 

Cemptablee  et  Audlleura 
10  rue  It-Frt-Xivlir,    .    MONTREAL 

Telephone  MAIN  3T«l-» 
Adresse  teiegraphtque:  "OONTHLET" 


La  Comeasnl*  d'Aeeuraneo 

Mutuelle   du   Commerce 

Oantri  rinoendle 

Actlf •1,1«1JM9.I7 

DEPOT  AU  QOUVER- 

nement aw.eeo.oo 

— Bureau  principal: — 
179  rue  Glrouard,  Saint-  Hyacinth*. 


Bureau   Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  eueet 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTBURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  gerant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Frederic  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Malson  foadee  en  UTt 

AUGUSTE  COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferrennerle    et    Qulncaltlerle,    Verree 

a  Vltrea,   Pelnture,  etc. 
Spdclatlte;  —  Peeieo  de  teutee  aortes. 

Nee  832  a  CM  rue  St- Paul 
Ventes  13  et  14  St-Amable,     Montreal 

La  malson  n'a  pas  de  coramis-voya- 
geurs  et  fait  benefloier  see  clients  de 
eotte  eeofiomle.  Attention  toute  spe- 
Otole  aux  commandos  par  la  malle. 
Messieurs  les  marehands  de  to  cam- 
■aca*  sareat  toujours  servls  au  plus 
laa  prlx  du  march*. 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnle  Independante  (Incendle) 

17  ruo  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  RainTille,  President 

P.  J.  Pen-in  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GACNON,  C.A. 

COMPTASLE  LICENCIB 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambre*  315,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Ptaee  d'Armea,  MONTREAL 


Main   7059 

PAQUET  A   BONNIER 

Comnt»hi«s  Mnuidateurs,  Audi- 
tours,  Prsts  d'argent,  Collection 

Chambre  161 

130  St-Jacquos.  MONTREAL. 


L.-R.    MONTBRIAND 

Architecte   et   Mesureur, 
230   rue   St-Andre,  Montreal 


bolide  Progrea 


So 

BOH*  a   r  OEM*  So  **» 

■siara  Mm.  rfss«lia*dsM    JisMft  nasi  fata  4tv  ta*v 

•^^•TW    W*     ^■BOEuPEPW^     ^BB>W    sj^paarejfssj    ap    Bfjp 

•Eft  U*»  el  - 


two  doable  teas  lea  soft 

too  aaneee  et  sat  flee  «•*  trial* 
daas  lee  onso  dernier**  ■BEJEE. 
Aujourd'hul,  •lie*  ddeeseeat  do 

loin  cellos  do  toute  eompagmlo 
canadleano  d'assuranco-Tla. 


WESTERN 

ASSURANCE  CO. 

Pond**  on  1M1 
Aaeuranc**  contre   Incendl*,  Aasuraaw 
c«*    Maritime*,    d'Automeblles, 
tr*  {'Explosion,  I'Emeut*,  Is   E 
sanitation  Civil*  *t  I**  Groves. 
ACTir,  au-deto  do  ..   ..  Sty 

BMreau   Principals   TORONTO 

(OnL). 

W.  B.  MEIKLE 

President  et  gersnt  •sndral 

C.  S.  WA1NWRIGHT.  S*er«talre 

8uccuraal*  d*  Montreal: 

61,  RUE  8AINT.PIERRE 

ROBT.  B1CKERD1KB,  giraat 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 
COMPANY 
MONTREAL 

CANADIENNE 

SOLIDE 
PROGRESSIVE 

ASSURANCES  - 

INCENDIE 

Aux  Taux  de  ('Association 
des  Assureurs 

Thtedor*  M*unl*r,  Dlr*ct*ur 

B.  A.  Chsrlsbola,  8ou*-D4r*ot*ar 


GARAND,  TERROUX  A  CIE 

Banqulers  et  Ceurtlere 
48    rue    Notre-Damo    O.,    Moatrdaf. 


•jd   EoHvaat    aw    eetaanoeura.   iweat 


-l^    prto    BjSMafBOB*.  •»** 
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I  ASSURANCES 


4/AUTOR1SATION  PERMETTANT  U ASSURANCE 

GROUPEE  A*CLIORERA  LA  SITUATION 

OUVRtERE 


Le  De parte  men  t  Federal  de  1' Assurance  a  Ot- 
tawa  a  autoris£  une  compagnie  d'assurance  locale 
d'emettre  des  assurances  groupies.  Cette  nouvelle 
ne  manque  pas  d'importance.  Son  effet  se  fera 
Bentlr  sans  doute  dans  l'amelioration  de  la  situa- 
tion ouvriere  du  Canada  selon  l'opinion  des  leaders 
ouvriers. 

La  plupart  des  gens  n'ont  qu'une  idee  obscure 
de  ce  qu'est  reellement  l'assurance  groupee.  Cela 
a  une  grande  signification  tant  pour  le  patron  que 
pour  l'employe\  D'apres  le  systeme  qui  a  ete  mis 
en  operation  aux  Etats-Unis  depuis  quelque  temps, 
un  ouvrier  peut  obtenir  les  b£n6fices  de  l'assurance- 
vie  pour  une  somme  variant  de  $500  a  $2,000  et 
$3,000. 

II  y  a  eu  une  grande  demande  des  patrons  du 
Canada  qui  se  sont  rendu  compte  des  benefices 
qu'en  retiraient  les  maisons  des  Etats-Unis,  pour 
obtenir  des  protections  d'assurances  groupies, 
mais  ce  n'est  que  recemment  que  la  permission  fut 
accordee. 

"Le  systeme  d'assurance-vie"  dit  une  autoritO 
bien  connue  en  matiere  ouvriere,  qui  a  fait  une  etu- 
de approfondie  de  la  question  comme  appliquee  a 
un  certain  nombre  d'industriea  des  Etats-Unis,  "est 
la  protection  de  l'ouvrier  pour  sa  femme  et  ses  en- 
fants.  L'ouvrier,  en  general,  avec  une  famille 
s'augmentant  periodiquement  de  nouveaux  nes  n'a 
que  peu  d'argent  a  disposer,  surtout  avec  les  loyers 
Sieves  qu'il  faut  payer  et  le  cout  Sieve  de  la  vie,  et 
bien  que  l'assurance-vie  soit  devenue  une  nScessitS 
de  la  vie,  l'ouvrier  est  oblige  par  les  circonstances 
de  s'en  passer.  Avec  le  nouveau  systeme  qui  vient 
d'etre  adopte  au  Canada,  un  ouvrier  aussi  pauvre 
qu'il  soit  peut  s'assurer  des  funerailles  convenables 
et  l'octroi  de  son  enveloppe  de  paye  un  an  apres  sa 
mort;  cette  security  rend  l'ouvrier  meilleur  et  plus 
heureux." 

L'assurance-vie  groupie  est  une  forme  d'assu- 
rance-vie qui  assure  un  certain  nombre  donne 
d'employes  sans  examen  medical,  d'apres  une  poli- 
ce Smise  a  I'employeur,  dont  la  prime  peut  etre 
paySe  soit,  par  le  patron,  soit  par  le  patron  et  l'ern- 
ployS  conjointement.  Cela  veut  dire  que  1'employS 
sous  ce  systeme  groupe"  peut  obtenir  de  l'assuran- 
ce-vie sous  sa  forme  la  plus  simple  sans  etre  obli- 
ge" de  subir  les  longues  formalitSs  mSdicajes  et  les 
routines  de  l'administration. 

Dans  la  plupart  des  cas,  la  prime  est  paySe  par 
le  patron.  Cela  aide  le  patron  a,  garder  ses  em- 
ployes et  d'apres  les  statistiques  qui  ont  et£  compi- 
lees,  c'est  une  proposition  payante  pour  lui.      Les 


enqueues  montrent  que  cela  coute  a  un  patron  de 
$46  a  $75  de  perdre  un  ancien  employe  et  d'en  met- 
tre  un  nouveau  au  courant. 

La  demande  pour  l'assurance  groupee  est  ve- 
nue des  patrons  desireux  de  fournir  de  l'assurance- 
vie  4  leurs  employes  sans  que  l'un  ou  1'autre  en 
soit  privS  par  selection  individueQe  au  moyen 
d'examen  medical.  Le  montant  d'assurance  aocor- 
de  aux  individus  du  groupe  suit  une  regie  generate. 
Une  unite  courante  pour  l'assurance  d'ua  groupe  de 
personnes  salariees  est  une  annee  de  salaire  avec 
un  minimum  de  $500;  mais  le  montant  peut  etre 
fixS  a  n'importe  quelle  somme  et  varie  suivant  les 
polices.  Les  benefices  de  dSces  de  la  Standard  Oil 
Company  varient  suivant  la  longueur  du  service 
d'un  minimum  de  $500  a  un  maximum  de  $2,000  et 
de  trois  mois  a  douze  mois  de  paye  integrate  pour 
les  bSneficiaires. 

Ces  polices  prises  par  les  patrons  assurent 
tous  leurs  employes  pour  leur  terme  de  service.  Si 
un  employe  abandonne  sa  position,  il  a  le  droit  de 
continuer  son  assurance  sous  la  forme  d'une  poli- 
ce individuelle  sans  examen  physique,  en  payant  la 
prime  correspondant  a  son  age  au  moment  meme, 
et  d'apres  un  plan  public  par  la  compagnie  d'assu- 
rance sauf  le  terme  d'assurance,  pourvu  que  de- 
mande en  soit  faite  dans  les  trente  jours  qui  sui- 
vent  l'abandon  du  service, 

"L'assurance  groupee  est  la  forme  de  police  la 
plus  attrayante  pour  le  salaire,  et  comme  il  y  a  une 
demande  sans  cesse  croissante  de  la  part  des  pa- 
trons canadiens  pour  ce  genre  d'assurance,  notre 
compagnie  a  pris  des  arrangemnts  pour  fournir  ce 
service  aux  compagnies  canadiennes",  disait  un 
oi'ficier  de  la  Sun  Life.  La  Sun  Life  est  la  premiere 
compagnie  canadiene  qui  a  recu  autorite  d'Ottawa 
pour  commencer  le  genre  d'operations  dans  le  Do- 
minion. 

Dans  les  groupes  reguUers  le  cout  brut  a  ete 
fixe  approximativement  a  75  cents  par  mois  pour 
mille  dollars  d'assurance.  Les  maisons  assurent 
ordinairement  cbaque  employe  pour  une  somme 
basee  sur  un  des  plans  suivants: — 

(a)  Une  somme  nette  telle  qu'un  minimum 
de  $500  ou  un  maximum  de  $1,000. 

(b)  Une  somme  egale  a,  une  annee  de  salaire 
avec  un  minimum  de  $500  et  un  maximum  de 
$3,000. 

(c)  Une  somme  graduee  selon  la  longueur 
du  service. 

L'assurance  peut  etre  payable  en  une  seule  fois 
ou  par  acomptes.  Les  employes  doivent  etre  en 
service  un  certain  temps  pour  avoir  droit  a,  l'assu- 
rance groupee,  soit  six  mois  ou  un  an  ce  qui  Slimi- 
ne  l'ouvrier  temporaire.  L'avantage  de  l'assurance 
groupie  pour  1'employS  est  Evident  par  soi-meme. 
Le  benefice  qu'en  tire  le  patron  est  mis  en  Evidence 
par  le  fait  que  les  provisions  d 'augmentation  de  ce 

(A  sulvre  page  79) 
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ALEXANDRE  MONGEOM ,, 

rronnerie,    Plomberie,    Peinture    et    Fixtures^ ""efficfriq 8&s 1; 

24  rue  Beaubien,  ^SStR^lJ 


Rockland   2553 


J.  V.  PERRAj^T^'6-* 

Epicier-Libraire 


■d i8tQ  avs^  ^apihestt,  p¥e1f^tmt-Royal,  Montreal 


2644  Boulevard  St-Laurent,         MONTREAL 


Rockland  2536  ,, 

Dame  Veuve  LEPROHON 

Specialites:    Tabac,  Cigares,   Bonbons,   Magazines,  etc. 

1007  ave.  Van  Home,  MONTREAL 


-■       v      •  ! 


Phone  St-Louis  717 

J.  A  marion  ; : ;  ■ ; 

Marchand   de    Bois  et   Charbon,   Foin   et  Grains?, ... ■->  ',, 

MONTREAL 


740  Mont-Royal  Est, 


Tel.  LaSalle  760 


PALAIS  DES  NOUVEAUTES 

MAISON    BOYER 
Grand  choix  de  confection  pour  dames 

1917    rue    Ste-Catherine    Est,    coin    Joliette 

MONTREAL 


Tel.  Bell  Est  8879 


E.  VERDY 


Patisserie  de   Choix  —  Viande  froide,   Petits   Fours,   Glaces, 
Sorbets,  —  Sur  Commande 

Speciality  de   Meringues 

749  rue  St-Denis,  MONTREAL 


A.  ST-ONGE 

Articles   d'epicerie,  tabac,   etc. 


1240  rue  Ontario  Est, 


MONTREAL 


Tel.   LaSalle  1805 

L.  J.  TOUGAS 

BOUCHER 

364  rue  Dufresne,  MONTREAL 


zsggf&Mmjsr- 


■■•>J«\V-M$T ■■■£&$&  {^m:tM^:--^niW.  RSs/dene,$;.^S76...  Bordeaux 
;     "      ROCK.' 2667   7.  .........  Tfil/WEOCflHWir 

P.  O.  COULOMBE  &  CIE 

Speijiaiite:    Foin  en  Grbs  —  Bois,  .Charb'&n',  Grains,  Foin 
Voitu^es  *pourdemenagements  —'Transport  xfe  toutlss  sbrtes  ; 

Bureau    Principal'  Succursale 

384  Duluth  Est  3191  Boulv.  St-Laurent 

MONTREAL 

to  f  ?->> 


Tel.   Westmount  553^-3306 


L,  C.  GHAPUT 

,      Viarid.es  de  choix',  Legumes,   Fruits,,  Poisson   et 
Articles  d'epicerie 


m  ■■. 


.'■■;■>    -:-,'■•  r:  ■■  i.'U    «:.i-XJ 


5624  xm  Sherbrooke  ouesfr,  -      >M0OTREAL 


•-'  ii  F.J  >  ; U 


•'..  -. 


Tel.    Est  7396  Residence:    Est  7585 

MARTINEAU  FRERES 

Charbon,   Bois,   Foin   et  Grains 

136  et  138  rue  Dorion,  MONTREAL 

Tel.    St-Louis    5853  Residence:    151    Beaubien 

J.  V.  LAPIERRE 

BOUCHER 

149  rue  Beaubien,  MONTREAL 

. !,.  !  ■  ■  '   "  '      '  ■  '   ■     ■  ..:■!..■'      i  I.    :  ■     '>!' 


Tel.  Est  4366 


i     .  « 


■       ■     ■-:'■ 


Boulangerie  de  Luxe 

COURSOL,  CARDINAL  Liraiteei 
593  rue  Dorchester  Est,  MONTREAL 


LaSalle  950 


G  SIMARD 


Articles   d'epicerie,   Legumes   et   Fruits,  etc. 


446  rue  Orleans, 


MONTREAL 


Tel.   Est  9019 


J.  N.  TRUDEAU 

Epiceries   .Cigares,  Cigarettes,  etc. 

236  rue  Montcalm,  MONTREAL 
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Un  ftyeux  Ml! 

Un  Joyeux  Noel  a  vous,  messieurs  ! 

T  R  houx  rouge,  le  gui  d'un  blanc  de  neige,  la  mousse  odorife- 
-^  rante  enguirlandent  le  nionde  de  la  verdure  de  Noel.  Les 
coeurs  redeviennent  jeunes  et,  j)eudant  ces  fetes,  rien  n'existe 
que  l'esprit  joyeux  de  Noel  qui  se  trouve  dans  Fair.  Ainsi  done. 
comme  ehtre  amis,  nous  vous  adressons  nos  souhaits  de  la 
saison. 

NOUS  profiton's  de  cette  occasion  pour  vous  remercier  de 
votre  encouragement  loyal  dans  le  passe  et  pour  votre 
courtoisie  dans  toutes  nos  relations  d'affaires,  et  nous  esperons 
voir  la  continuation  de  ces  bonnes  relations  dans  l'avenir. 

EM  avec  le  joyeux  carillon  des  cloches  de  Noel  adressant  leur 
message:  "Paix  sur  la  terre  aux  homines  de  bonne  volontc  ". 
nous  repetons — 

Un  joyeux  Noel  a  vous.  messieurs,  et  puisse  l'An  Xouveau  vous 
apporter  bonheur  et  prosperity. 

The  Hamilton  Stove  &  Heater  Co.,  Limited 

Successeurs  de 

The  Gurney  Tilden  Co.,  Limited 

HAMILTON     -     CANADA 

75  ans  de  fabrication   reussie  des   Poeles   Souvenir  et   Fournaises    New    Idea. 


En    ecrivant    aux    annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix    Courant",   a.v.p. 
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Joyeux 
Noel! 


Tel  est  le  souhait  que  nous  adres- 
sons  a  tous  nos  clients  et  amis  et 
a  tous  les  marchands  de  la  Pro- 
vince de  Quebec  a  la  veille  de 
cette  fete  religieuse  et  familiale 
qui  groupe  au  foyer,  dans  une  at- 
mosphere de  joie,  tous  les  ele- 
ments de  nos  bonnes  families  ca- 
nadiennes.  Et  nous  desirons  sin- 
cere rrent  que  ce  souhait  se  rea- 
lise le  plus  largement  possible. 


OTTAWA 
PAINT        j 
WORKS 
LIMITED 


OTTAWA, 
Canada. 


Fonde  en   1887 
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Une  jolie  chaussure   pour  cultivateur. 

En  cuir  tan   impermeable. 

Semelle  et  talon  en  cuir  tanne  au  chene. 

Fausse  semelle  en   cuir  solide  avec  contre- 
fort. 

Une     des     nombreuses  superbes  lignes  ven- 
dues par 


Acme  Glove  Works  Limited 


Montreal 


! 


Wky,&1*f& 


.,-<':: 


•  J  /V 


UNDERWEAR 


. 


JOHN    FORSYTH 

Limited 
KITCHENER  Ont. 


Le    SOUS-VETEMENT 


Bonne 
Annee  ! 


Sante  ! 
Succes  ! 


POUR    DAMES 


MONTREAL: 

.".]  3    Hotel    Windsor.    Jos.    Leonard    et    J.    A. 
Picard.   representants. 

QUEBEC: 

24.    rue    Cremazie.    R.    Lepage,    representant 

pour  la  ville  et  la  province  de  Quebec. 
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Souhaits  de  la  Maison  Garland 

Puissent  la  Chance,  la  Sante  et 

le  Bonheur  vous  f avoriser 

durant  toute  l'annee 

1920. 


John  M.  Garland  Son  &  Co. 


LIMITED 


Nouveautes    en    Gros. 


En  torlvant  aux  annoncaura,  mantlonnax  "Lo  Prix  Courant",  a-v> 
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A  fous  nos  clients  et  a  tous  nos  amis 

nous  offrons  nos  meilleurs 

souhaits  pour  la 

NOUVELLE  ANNEE 


P.  P.  Martin  $>  Cie,  Limitee 


Importateurs  de  nouveautes  en  gros. 
Maison  fondee  en  1845 


QUEBEC,  7   Rue   Charest 
SHERBROOKE,    103    Rue    Wellington 
ST-HYACINTHE,    229    Rue    Cascades 


50  rue  St-Paul  Onest 
Montreal 

Telephone:  MAIN. 6730 


OTTAWA,  166  Rue  Sparks 

TROIS-RIVIERES,  82  Rue  Royale 

TORONTO,  152  Rue  Bay 


S  TROIS  QUARTS  DE  SIECLED'EXPERIENCEAVOTRE  ^ 
S  DISPOSITION 

*fe^  ....  •  • 
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TOUS     NOS     CLIENTS 

et  Amis  du  Commerce  de  la 
Nouveaute,    nous    souhaitons 

UNE 

BONNE  et 
HEUREUSE 

ANNEE. 


Nous  profitons  aussi  de  Voccasion 
pour  les  remercier  de  leur  encoura- 
gement et  les  assurer  de  toute  notre 
cooperation  a  assurer  le  succes  de 
leurs  affaires  dans  Vavenir. 


Hodgson,  Sumner  &  Co.,  Ltd 


83  a  91  rue  St-Paul  Quest 


21  rue  St-Sulpice 

Montreal. 


82  a  94  rue  Le  Royer 


3ALLES  D'ECHANTILLONS: 


Edifice    Melropole 
SHERBROOKE 


7    rue    (Ihan.'si 
QUEBEC 


Hotel   Windsor 
OTTAWA 


Curia w  Bldg. 
28-30  rue  Wellington   Outs 
TORONTO 


508   Edilice   Mercantile 
VANCOUVER 


LE  PRIX  CTJU RANT,  vendredi.  26  decembre  1919 
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Avec    nos    remer dements    pour 

votre     encouragement,     veuillez 

accepter  nos  meilleurs  souhaits 

du  NOUVEL  AN 


Notre  representant  ira  chez  vous  au  commencement 
de  Janvier  avec  un  superbe  assortiment  de 

MITAINES  et  GANTS, 

MACKINAWS,    GILETS  DOUBLES  EN  PEAU  DE 

MOUTON, 

MOCASSINS,  ROBES  et  CAPOTS  de  FOURRURES 

Rien  n'indique  un  declin  des  prix  pour  la  nouvelle  an- 
nee  et  a  cause  de  la  rarete  des  matieres  premieres,  le  mar- 
chand  prudent  placera  sa  commande  de  bonne  heure 
pour  assurer  sa  livraison. 

JAMES  CORISTINE  &  CO.,  LIMITED, 

RUEST-PAUL 
Montreal. 


En    ftcrlvant    aux    annonceurs,    mentionnez   "La    Prix    Courant",   a. v. p. 
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The  W.  R.  BROCK  COMPANY,  Limited 

Nouveautes  en  gros 

MONTREAL. 


En   ecrivant   aux   annoneeurs,  mentionnez  "Le    Prix   Courant",   a.v.p. 
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TOUT  LE  PERSONNEL  DE 
LA  MAISON 

ALPHONSE    RACINE,  Limitee 

presente  a  tous  les  Marchands  et  a  leur  Per- 
sonnel, ses  souhaits  sinceres  de 

BONHEUR, 

SANTE  et 

PROSPERITE 

pour  tous  les  jours  de  Vannee 

1920 


En    tcrlvant    aux    annonceurs,    mentlonnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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FOURNISSEURS  POUR  HOMMES  DE  CHANTIER,  EMPLOYES 
DE  CHEMIN  DE  FER,  CONTRACTEURS  ET  MINEURS 


Nous  sommes 
des  specialistes 
en  fait  d'arti- 
cles  d'accoutre- 
ment  de  la  tete 
aux  pieds,  tels 
que  vetements 
de  toutes  sortes, 
makinaws,  e- 

toffes  et  tweeds 
de  laine  inde- 
chirables. 


SOUS- 
VETEMENTS 


GRANDS  BAS 


CHAUSSETTES 
DE  LAINE 


BRETELLES 


CASQUETTES 


MOCASSINS 


CHAUSSURES 

EN 
CAOUTCHOUC 

RAQUETTES 

COUVERTURES 

LITERIE 

SERVIETTES 

TOILE  CIREE 
POUR  TABLE 

CHEMISES  DE 
TRAVAIL 

SALOPETTES 

CHANDAILS 

MITAINES  ET 
GANTS 

ETC.,  ETC. 
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Pour  la  Vente  en  Hiver 

Bas  Buster  Brown 

Voici  de  bonnes  nouvelles  pour  vos  clientes.  Elles 
peuvent  acheter,  cet  hiver,  les  bas  de  leurs  garc^onnets  a 
un  prix  bien  au-dessous  de  celui  qu'elles  s'attendaient  de 
payer.  Si,  bien  entendu,  vous  tenez  en  stock  les  Bas  Bus- 
ter Brown. 

Car  les  Bas  Buster  Brown  sont  des  bas  pour  le  temps 
froid,  tricotes  serres  pour  prateger  contre  le  froid.  Trico- 
tes  avec  talons  et  bouts  a  trois  doubles  et  pieds  et  jam- 
bes  a  deux  doubles  —  ils  res  istent  a  Tusage  dur  du  pati- 
nage  et  des  glissades  en  train  s  sauvage,  et  ils  sauvent  du 
reprisage.  Ils  reduisent  les  comptes  d'achats  de  bas  de 
garconnets  parce  qu'ils  durent  plus  longtemps. 

Vos  clientes  appreciero  nt  la  robustesse  et  le  prix  rai- 
sonnable  des  Buster  Brown,  surtout  par  suite  du  fait  que 
les  prix  des  vetements  augmentent  sans  cesse.  Vous  ne 
sauriez  employer  d'arguments  de  vente  plus  con  vain- 
cants  que  ceux  donnes  ici.  Si  vous  ne  tenez  pas  deja  en 
stock  les  Bas  Buster  Brown,  placez  votre  commande  im- 
mediatement  chez  votre  marchand  de  gros. 

THE  CHIPMAN-HOLTON    KNITTING  CO.,  Limited., 

Hamilton,    Ont. 


«ra«MWi 


wECi-STtrttD 


In  ioHvant  aux  annenoaura,  mantlonnaz  "Le  Prix  Courant",  a.v.a. 
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CE  QU'EST  LE  SERVICE 

A  LA  MAISON  DU 

SEAL   HOLLANDER 

M.  LE  MANUFACTURIER  DE  FOURRURE:  Nous  n'avons  pas 
a  insister  aupres  de  vous  sur  la  necessite  de  faire  teindre  vos  four- 
rures  par  un  bon  teinturier  —  l'experience  vous  a  appris  cela. 

Et  avec  le  service  HOLLANDER  a  votre  porte,  pour  ainsi  dire, 
cela  devrait  etre  la  mcindre  de  vos  inquietudes. 

C'est  un  veritable  service  que  donne  la  maison  du  SEAL  HOL- 
LANDER. Depuis  le  grand  "boss"  jusqu'au  plus  petit  employe — 
tout  le  mcnde  collabore  a  ce  service. 

Quel  que  soit  le  travail  qui  est  fait  a  l'usine,  au  laboratoire  ou  au 
bureau,  la  question  suivante  se  pose:  "Cela  va-t-il  servir,  aider  ou 
etre  profitable  pour  les  CLIENTS  ACHETANT  L'HOLLANDER. 

Notre  laboratoire  travaille  sans  relache  a  decouvrir  et  a  faire 
l'essai  de  nouvelles  nuances  et  de  nouveaux  essais  dans  l'applica- 
tion  de  la  teinture  a  la  fourrure  pour  le  benefice  de  nos  clients. 

SEAL 
HOLLANDER 

la  plus  populaire  de  toutes  les  f o  urrures,  devenue  celebre  et  popu- 
late, grace  seulement  au  PROCEDE  D'APPRET  ET  DE  TEIN- 
TURE HOLLANDER. 

"VOUS  POUVEZ  COMPTER  SUR  LA  TEINTURE  SI  CEST 
UNE  HOLLANDER",  c'est  une  verite  reconnue  dans  le  commer- 
ce de  la  fourrure  du  monde  entier. 

POUVONS-NOUS  VOUS  SERVIR? 

A.  Hollander  &  Son,  Limited 

64  RUE  QUEEN 

MONTREAL  1  v 

BUREAU  A  NEW-YORK:  129  West  30th  Street 


En  fcrlvant  aux   annonceurs,  mentlonnez  "Le   Prix   Courant".  s.v.p. 
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FOURRURES 


II  est  important 
d'acheter  au  plus  tot. 

II  y  a  non  seulement 
avantage  considera- 
ble a  acheter  au  plus 
tot  vos  fourrures  pour 
usage  immediat  mais 
encore  a  anticiper 
tout  besoin  dans  cette 
ligne  pour  quelques 
annees  a  venir. 

Les  prix  des  fourru- 
res brutes  montent 
continuellement  et  il 
est  certain  qu'ils  ne 
baisseront  pas  pour 
nombre  d'annees. 

Nos  prix  actuels  sont 
bases  sur  les  avanta- 
ges  que  nous  avons 
eus  d'acheter  nos 
peaux  brutes  avant  la 
hausse  des  prix. 


Commandes     par     la 

malle    soigneusement 

remplies  et  expedites 

a  nos  frais. 


Catalogue  et  prix  sur 
demande. 


Laberge,  Chevalier  &  Cie,  Limitee 

J'ourrures  en  yros 
457  rue  St-Paul  Quest,  -  -  MONTREAL. 


P 
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Manteau  "  Maris:  otte  "  foncee,  de 
premiere  qualite,  Ires  reccmman- 
dable,  42  x  45,  Long.  $125.00  a 
$135.00. 

Assortment  dans  les  fourrures 
de  choix. 

Desparois,  Garneau  &  Cie., 

LIMITEE 

465  RUE  ST-PAUL  OUEST 

(GROS)  Montreal,  Que. 


JMtPQ»3c*x»>c^>:  ?x&ya$x&yc$ 


Nos 

Chaises 


ont  une  qualite  resistante  qui  assure  sa- 
tisfaction a  votre  clientele  et  vous  permet 
de  faire  continuellement  des  ventes  PRO- 
FITABLES  pour  vous  et  pour  vos  clients. 
Vous  trouverez  dans  notre  ligne  un  su- 
psrbe  choix  de 

Chaises  de  Salle  a  Manger, 
Chaises  de  Cuisine, 
Chaises  de  Veranda, 
Chaises  d'Ameublement. 


«  Nos  modeles  sont  jolis,  fait  avec  soin  et 
d'un  fini  bien  superieur  a  celui  des  chaises 
vendues  couramment  sur  le  marche. 

Nos  prix  sont  assez  modiques  pour  vous 
laisser  une  belle  marge  de  PROFITS. 

Si  vous  ne  connaissez  pas  encore  nos  pro- 
duits,  adressez-nous  une  carte  postale  et 
vous  recevrez  par  le  retour  du  courrier 
notre  catalogue  descriptif,  notre  liste  de 
prix,  etc. 

Ecrivez  des  aujourd'hui. 


V: 


K 
& 


LA   MANUFACTURE   DE 
CHAISES  DE  STANFOLD 

PRINCEVILLE,  Que. 

(STANFOLD) 

a* 
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Tricotes     d'apres 

le      procede      brevete 

exclusif  Mercury  specia- 

lement    pour    les    femmes 

qui  sont  difficiles  sur  l'ajus- 

tement  parfait  de  la  cheville,  le 

beau  fini   et  le   modele  confor- 

fcable  sans  couture. 

Vendez-vnns  a  cette  categorie  de  femuies? 

MERCURY   MILLS   LIMITED 

HAMILTON,  CANADA.        I 


En   tcrlvant   aux    annonceura,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",   a.v.p. 
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LES  SALOPETTES  "STAR  BRAND"  DE 
QOODHUE 

sont  les  salopettes  du  jour 

En  justice  pour  vous  et  pour  vos  clients,  vous  devriez  en  placer  une  commande  d'essai! 

Les  SALOPETTES  "STAR  BRAND" 

sont  faites  des  meilleurs  tissus,  de  modeles  amples  et  confortables,  et  elles  sont  vendues  a  des 
bas  prix  attrayants  a  cette  epoque  ou  tout  se  vend  si  cher. 

CHAQUE  VETEMENT  EST  GARANTI. 
Fabricants  depuis  plus  de  25  arts. 

THE  J.  B.  GOODHUE  CO.,  Limited 

ROCK  ISLAND,  Que. 
Agence  a   Montreal:    211    Immeuble   Drummond.   Tel.   Up    1129 


>"'V\^^\^^^i^*\^'Vi*S^«/WN^*Ny\*S1**»*WV,S/\/V 


A  tous  nos  amis  nous  souhaitons    une  Annee  Heureuse  et  Prospere. 


H 


W 


&J£ 


Nous  offrons  a  tous  nos  clients  nos  remerciements  les 
plus  sinceres  pour  V encouragement  qu'ils  nous  ont 
donne  durant  V annee  a  la  veille  de  finir,  et  nous  leur 
offrons  nos  meilleurs  souhaits  de 

BONNE  et  HEUREUSE    ANNEE 

Nous  sommes  actuellement  a  preparer  un  catalogue  de- 
crivant  une  ligne  nouvelle  df articles  d' installation  en- 
tierement  nouveaux. 

Comme  par  le  passe,  nous  serons  en  position  de  donner 
a  nos  clients  un  service  prompt  et  efficace. 

DALE  WAX  FIGURE   CO.,   LIMITED 

86  York  Street,  Toronto. 
REPRESENTANT    A    MONTREAL: 

P.  H. 


m 


150  rue  Bleury. 
VANCOUVER:  501   Mercantile  Bldg. 
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Fourrures  de  la  Marque  Moose  Head 


Nous  offrons  a  nos  nombreux  clients 

une  tres  Heureuse  et  une 

ires  Prospere 

NOUVELLE  ANNEE 


L  GNAEDINGER  SON  &  GO. 

94  Rue  Saint-Pierre 
MONTREAL 
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NOUS  FJUSMS  UNE  SPECIALSTE  DE  TEINDRE  LES 

FOUiRURES  DANS  TOTES  LES  NUANCES 

LES  PLUS  NOUVELLES 

Renards,  loups  et  renards  blancs,  taupe  teinte  et 
ecureuils  gris,  vaisseau  de  guerre,  lapins  teints,  etc. 

Notre  maiscn  est  la  seule  qui  teint  le  renard  et  le 
loup  en  "Georgette";  la  derniere  ncuveaute. 

THE  HOLLANDER  FUR   OYSNG  CO.,  LIMITED 

645  rue  Saint-Paul         ...      -  MONTREAL. 
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A  tous  nos  clients,  presents  et  futttrs, 

nous  offrons  nos  meilleurs 

SOU H AITS  pour  V An  Nouveau. 


HAMILTON  CARHARTT  COTTON  MILLS,  Limited 
Toronto         Montreal         Winnipeg         Vancouver 
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<    Que  VAn   Nouveau   vous   apporte   a   tous:    \ 
SANTE,   BONHEUR   ET   RICHESSE 


La  Vente  de  nos  Vetements  est  Profitable 

Parce  qu'ils  sont  faits  de  tissus  resistants,  jolis  et  a  la  mode  et  que 
vous  les  vendez  a  des  prix  qui  vous  laissent  une  belle  marge  de 
PROFITS. 

Le  soin  que  nous  apportons  au  choix  de  nos  modeles  et  a  leur  confec- 
tion est  un  autre  avantage  que  vous  donne  notre  ligne  de  vetements. 

En  achetant  de  nous,  vous  pouvez  offrir  a  vos  clients  un  choix  qui 
plaira  a  tous  les  gouts  et  a  des  prix  a  la  portee  de  toutes  bourses. 
Vous  auriez  tout  a  gagner  a  pousser  la  vente  des  vetements  faits  par 
nous,  car  leur  excellente  qualite  sous  tous  rapports  vous  vaudra  des 
ventes  repetees. 

Attendez  la  visite  de  notre  voyageur  ou  ecrivez-nous  aujourd'hui 
meme  pour  avoir  nos  prix  ainsi  que  tous  les  renseignements  dont 
vous  pourriez  avoir  besoin. 

La  Manufacture  de  Hardes  de  Victoriaville 

VICTORIAVILLE,  P.  Q. 


wmMw^w^^w^wmmwmMmttmm 


Tous  nos  meilleurs  souhaits  pour  la 
NOUVELLE  ANNEE 


THE  LANG  SHIRT  CO.  LIMITED, 

Kitchener,   Ont. 


«&  ^>  rfy. 
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NOUS  POUVONS  VOUS  DONNER  SATISFACTION 

grace  a  la  qualite  remarquable  et  a  Pelegance 
exceptionnelle  de  nos  modeles  de  vetements  con- 
fectionnes.  Vos  clients  auront  tot  fait  de  remar- 
quer  la  beaute  et  la  qualite  durable  de  nos  tissus 
et  le  service  qu'ils  auront  de  ces  vetements  en 
feront  pour  vous  des  clients  permanents. 

Un  autre  avantage  offert  par  notre  ligne  de  vete- 
ments tout  faits,  c'est  le  bas  prix  auquel  nous 
sommes  en  position  de  les  vendre  aux  marchands, 
leur  permettant  de  realiser  un  superbe  profit  tout 
en  donnant  a  leurs  clients  une  valeur  absolument 
exceptionnelle  pour  I'argent  qu'ils  dSboursent. 

Si  vous  n'avez  pas  encore  recu  la  visite  d'un  de  nos  voyageurs,  ecrivez-nous  et  la  propo- 
sition que  nous  avons  a  vous  faire  ne  manquera  pas  de  vous  interesser. 

NOS  COMMANDES  SONT  LIVREES  PROMPTEMENT. 

The  Gardner  Clothing  Mfg.,  Co. 

Manufacturers  de  vetements  en  gros 
645,   rue   Saint- Valier,         Quebec,    Que. 
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LnshrinkaBLE 

UNDERWEAR  FOR  MCN 


St.  George  "RPoOlnap* 

Le  Sous-Vetement  qui  repond  a  toutes  les  exigences  du  client  le  plus 
difficile.  La  surface  interieure  du  tissu  est  "duvetee"  par  notre  pro- 
cede  special,  de  sorte  que  chaque  vetement  a  la  douceur  de  la  soie  — 
et  la  chaleur  et  la  duree  de  la  laine  pure.  L'Stiquette  "St-George"  est 
recherchee  par  les  hommes  qui  desirent  un  sous-vetement  d'un  con- 
fort  supreme. 

THE    SCHOFIELD  WOOLEN   COMPANY,   LIMITED 

OSHAWA    (ONTARIO) 


GUELPH  CARPET  AND  WORSTED  SPINNING  MILLS 

LIMITED 

Fabricants  de 

Tapis  Wilton,  Bruxelles,  Velours  et  Tapisserie 

ET  TOUTE  SORTE  DE 

"WORSTED" 

GTJELPH  .....  ONTARIO 

■-■■■--       ■      ■- — -  ■ ■       -  -  ,|  -  ...  ii 
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H.  5.  1Rmq  Silk  Company,  Ximiteb 

LA  MAISON  DES  SOIRIES  DU   CANADA, 

TORONTO 
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Une  fois  de  plus 

la  Saison  du  Nouvel  An 
nous  amene  son  contin- 
gent de  Souhaits  et  c'est 
avec  plaisir  que  nous  les 
formulons  a  votre  egard 
pour  I'annee  1920. 


'                      Satins  Charnieuse 
:                           Georgettes 

Soies  a.  Garniture 
de  Fantaisie 
!                       Soies  Japonaises 

Satins  Duchesse                       j 

Crepes  de  Chine 

Quadries 

Rayes  de  Fantaisies 

Soies  Chinoises 

A.  S. 

KING 

SILK 

CO., 

Limited. 

59-61  Wellington  Street                   -                  -                   Toronto 

Bureaux  a  I'etranger: 
Zurich,  Suisse,                                        Lyon,  France, 
Yokohama,  Japon,                                  Chefoo,    Chine.                                                                   ]! 
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UJM 

FAUX-eOL 

A-R-ROW 

D'UN  AJUSTE|VIEJMT  f  ARFAIT 

CLUETT,  PEABODY  A  CO.    OF   CANADA,   LIMITED 


A.  Amyot  &  Cie 

Manufacturiers  de 

VETEMENTS    EN   GROS 

pour  hommes   et   enfants 

STHYACINTHE,  P.  Q. 

Nos  voyageurs  parcourent 
toute  la  province  de  Que- 
bec. Si  vous  ne  pouvez  at- 
tendre  leur  visite,  ecrivez- 
nous  pour  avoir  nos  prix 
et  nos  conditions. 


Ouate  en  Paquets 

"VICTORY"         "NORTH  STAR" 

"CRESCENT"        "PEARL" 

Ces  quatre  qualites  sont  cer- 
tainement  les  meilleures  qu'on 
puisse  obtenir  pour  le  prix.  Elles 
sont  manufacturers  avec  des 
matieres  de  premiere  quality 
soigneusement  choisies. 

Commandez-en  a  votre  fournisseur. 


Bonne  et  Heureuse  Annee  a  tous  nos    \ 
Clients   et  Amis.  j 


Les  Chemises  "REGAL" 

Repondent  a  toutes  les  exigences  en  fait  de  style  et  de  satisfac- 
tion a  l'usage. 

Des   lignes    completes   d'echantillons   sont   montrees   par   nos 
agents  pour  la  province  de  Quebec: 

E.  O.  BARETTE  &  CO.,  Ltee,  301    rue  St-Jacques,  Montreal. 
GUS.  BARETTE,  301   rue  St-Jacques,  Montreal. 
J„  A.  GAUD.  MORENCY,  7  rue  Charest,  Quebec. 

THE   RegSil  SHIRT   COMPANY 


LIMITED 


HAMILTON, 


Canad< 
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UNE  HEUREUSE  ANNEE 


Puissent 

la  Chance, 

la  Sante, 

le  Bonheur, 

vous  favoriser 

durant 

toute  la  prochaine  annee. 


LA  CIE  REDMOND  LIMITEE 


Fabricants    de    Fourrures 


Winnipeg 


Montreal 
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Rayons  et  Tiroirs,  notre  modele   No  218 

En   Frene,  en  Chene  on   Merisier  fini  acajou 
Fixture  pour  marchandise  generale. 


//  nous  fait  d'autant  plus 
de  plaisir  d'adresser  au  de- 
but de  1920,  nos  meilleurs 
souhaits  de  bonne  annee  a 
nos  clients  et  amis  que  la 
situation  commerciale  sensi- 
ble lew  garantir  un  nouvel 
an  des  plus  prosperes. 

Les  marchands-detaillants  demeurent 
persuades  que  les  bons  etalages  sont  le 
grand  atout  des  vcntes  et  s'ils  veulent  que 
1920  leur  soit  profitable,  ils  ne  oauraient 
negliger  le  bon  etalage  de  leurs  marchan- 
dises  dans  les  vitrines  et  meubles  appro- 
pries. 

Nous  sommes  a  leur  entiere  disposition 
pour  !es  aider  a  faire  un  succes  de  leur 
commerce,  sous  ce  rapport.  Nous  avons 
un  choix  superbe  de  modeles  de  vitrines 
pour  tous  les  genres  d'etalages  et  nous 
faisons  sur  commande  tout  ce  dont  le  client 
peut  avoir   besoin. 


Nos  garnitures  de  magasins  ne  sont  pas  inabor^ables,  elles  sont  au  contraire  a  la  portee  de  toutes  les  bourses. 

Ecrivez-nous  pour  tous  renseignements ;  pour  prix  et  catalogue  de  nos  dernier s  modeles 

de  vitrines  a" etalage. 

CLEMENT,    METJNIER    &    CIE 

Manufac  turiers 


190    BOULEVARD  PIE  IX, 


MAISONNEUVE,    MONTREAL. 


Qu'Une  Annee  Pleine  de 
Prosperity  Soit  Votre  Apanage  ! 


Crepes   Georgette 

Chiffons   Ninons 

Georgettes  de  Fantaisie 

Crepes  de   Chine 

Voiles    Francais 

Satins    Unis    et 
de    Fantaisie. 


Albert  Godde,  Bedin  &  Cie. 


PARIS 

TARARE 

LYON 


Empire   Bid.,   64  Wellington   St.   W. 
TORONTO. 

Telephone:    Adelaide  3062. 
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Nous    prions    nos    clients    d'accepter     \|/ 
avec  nos  remerciements  nos  meilleurs 
souhaits  pour  L'AN  NOUVEAU. 


^S>C  '5T-^'^  "C-"C-,>5-  'C-^-^  'C-  <T--«C'  ■*f--C-$'-  •C-^-^5'  *£ 
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M'Jouissent   cette   saison,    d'une    populariteM' 
^qui  n'a  jamais  ete  surpassee.  A. 

yl/Nous  sommes  en  mesure  de  vous  appro-Vl/ 
wvisionner  en  tous  temps.  w 

Wr   ,         .„  * 

yiyLchantillons  soumis  gracieusement.  y|/ 


LES  RUBANS 


\l/ 
Vl/ 
\!/ 
vl/ 
vl/ 
\l/ 
V*/ 


Limited 


Vt/ 

! 

vI/212/ueMcGill    -    -MONTREAL^/ 

$100  Wellington  St.  W.  TORONTO  \|> 
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A  la  fin  d'une  annee  de  succes  sans 
precedent,       LA     MAISON     J.     M. 

ORKIN  COMPAGNIE  L1MITEE, 
desire  temoigner  a  ses  clients,  son  ap- 
preciation pour  leur  cooperation,  et 
les  remercier  de  I' encouragement 
qu'ils  ont  bien  voulu  lui  accorder; 
profitant  en  meme  temps  de  cette 
opporunite    pour       leur    souhaiter    a 

V occasion    de    la    Nouvelle    Annee, 

Succes  et  Prosperity. 


Viennent  cTarriver: 

Magnifiques  Crepes  de  Chine 
Blanc,  Noir,  Bleu  Marin  et 
Quelques  autres  teintes,  a  $1.95. 
Ecrivez    i^rmediatement. 


J.  itt.  ORKIN  CIR,  Limitee 

214  Rue  Notre-Dame  Ouest, 
MONTREAL,  Can. 


QUEBEC,    PQ 
GC  rue    Sl-Joseph. 


SUCCURSALBS; 

OTTAWA.     ONT. 
l!)::    rue    Sparks: 


ST-.IKAN.     N.-B. 
S'2  rup  St-Germain 
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LES  ACHETEURS  SAGES  D'AUJOURD'HUI 


recherchent   l'Etoile  Bleue 


«$ 


Creations 


MUSER 


A  nos  nombreux  clients 

qui  ont  apprecie  nos  efforts  pour  leur 
dormer  ce  qu'il  yade  mieux  avec  les 
Creations    Muser,    nous    presentons 

Nos  Souhaits  les  plus  sinceres 
pour  1920 


& 


flfoueer  SJrotbers  (Ganafca)  TLtmitefc 


& 


12    RUE    STE-HELENE,    MONTREAL. 


New-York  Boston  Philadelphie  Chic:  Londrea  Nottingham  Paris  Calais 

Baltimore  Los  Angeles  San   Francisco  Caudry  LePuy  Gall 
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J.  O.  Gagnon 


MARCHE  ST-ANDRE 

BOUCHER   ET  EPICIER 
Specialite:    Boeuf  de    I'Ouest,   Fruits,    Legumes,    Poisson,    Etc. 

Etaux  62-64   Marche   Bonsecours,   Montreal. 


OSCAR  RENAUD 

LAITER  IE-RESTAURANT 
Beurre,  Oeufs,  HuTtres 


Vol.  XXXII  —  No  52 
C.  Bordua 


752  rue  Lafontaine, 


MONTREAL. 


Tel.    Est   1126 


RENE  PELLETIER 

EPICERIE  DE  CHOIX 
Specialite:    Vins   importes 

91  rue  Lagauchetiere  Est,  MONTREAL. 


A.  RACINE  &  FILS 

Marchands   de    Farine,    Grain,    Foin,    Moulee.    Gros   et    Detail. 


3178  Boulv.  St-Laurent, 


MONTREAL. 


Tel.   Est  4160 

AIME  CHARLAND 

Manufacturer  et   Marchand   de   Vin.   Speciality:    The  et  Cafe 

337,  rue  Ontario  Est,  MONTREAL. 


Phones   Bell    Est  430-3751 


Assurance  sur  Glaces 


J.  P.  O'SHEA  &  CIE 

Importateurs   directs   de    glaces   epaisses,   verre    a    vitres. 
Manufacturiers   de    miroir6,    etc.    Vitres    dans    le    plomb.    Eta- 
mage,    Etc.   Vitres   de   portes   de   fantaisie. 
Bureau  et  Entrepot:    Coin   Perreault  et  Ste-Agathe,   Montreal. 


Tel.  Est  3688 
568  Panet 


Res.  Est  3688 
566  Panet 


LACOSTE  &  LACOSTE 

Marchands  de   Farine,   Foin,   Grain,   Bois   et  Charbon,   Etc. 

566  rue  Panet,  MONTREAL. 


Tel.  St-Louis  7035  J.  A.   Desjardins,  Gerant. 

EPICERIE  ST-JOSEPH 

Specialites:    Beurre,   Oeufs,    Fromage,   Patates,    Fruits,    Etc. 

429  Duluth  Est,  MONTREAL. 


Telephone    Est  5041 

MONTREAL  PRESERVING  CO. 

Confitures,    Gelees.    Sirops,    Marinades    et    Ketchup. 


620-622  Visitation, 


MONTREAL. 


J.  ROYAL 


HuTtres   fratches   chaque   jour.   Cigares,    Bonbons,    Liqueurs 
Douces. 


739  rue  Logan, 


MONTREAL. 


Tel.   Main  691-692 


NOE  BOURASSA,  Limitee 

BOUCHERS 

Etaux  Nos  35  a  49  Marche  Bonsecours 
MONTREAL. 


Tel.    Est  4038 


A.  GAUTHIER 


BOUCHER 
Fruits  et  Legumes 

470,  rue  Duluth  Est,   (coin  St- Andre) 
MONTREAL. 

Tel.  Westmount  3410 

A.  BOURBONNAIS 

EPICIER 

5358  rue  Sherbrooke  Quest,       MONTREAL. 


Salaisan:   St-Louis  8059 
Residence:    Est  923 
Main  2877 

J.  B.  DESCHAMPS  &  FILS 

BOUCHERS 

Etal  55,  Marche  Bonsecours,      MONTREAL. 


Tel.   Mount  4500-4501 

WESTMOUNT  GROCERY  CO. 

Specialite:     Fruits    et    Legumes.    Gros    et    Detail 

Angle  rue  Sherbrooke  et  avenue  Grosvenor 


Phone  Est  7676 


Jos.   Rondeau 


LA  PATISSERIE  PARISIENNE 

TEA     ROOM 

Specialites      Francaises,      Bonbons-chocolats,      Petits      Fours, 

Glaces  fantaisie,   Buffet  froid,   Cuisine   sur  ordre,   Prix 

speciaux  pour  bals,  banquets,  soirees.  Table  d'Hote, 

Prix  a   la  carte. 

328  Ste-Catherine  Est,  MONTREAL. 
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CE  QUE  LES  AUTRES  MARCHANDS  PENSENT  DES 

SEMELLES  NEOLIN 


A.   H.   STEVENS 

"La   Boutique  moderne   pour  reparations  de  chaussures." 

i  blearier 
Ouvrage   de   premiere   classe   promptement   execute. 

Canada,   Limited, 
Toronto,  On(. 

clients  ! 

Vous   m'onlh 
ble  ties  etiquettes  de  reparations. 

Votre  tout  devoue, 

(Sign6J     A.   H.   STEVEN 


Les  iNeolin  offrent  la  plus  grande  valeur  en  fait  de  semelles 


Choisissez  cinquante  detaiilants  de 
chaussures  progressistes  —  des  hom- 
ines dont  les  affaires  ont  augmente  con- 
tinuellement  ces  trois  dernieres  annees. 
Demandez-Ieur  ce  qu'ils  pensent  des 
Semelles  Neolin  comparees  a  toutes  les 
autres  semelles.  lis  vous  convaincront 
du  grand  .service  rendu  par  les  Semel- 


les Neolin  a  tous  les  interesses  dans  la 
fabrication,  la  vente  et  l'achat  des 
chaussures. 

THE  GOODYEAR  TIRE  &  RUBBER 

CO.  OF  CANADA,  Limited, 

TORONTO,  Ont. 


En   ecrivant   aux   annonceurs,   mentionnez   "Le    Prix   C«urant",   s.v.p. 
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LAINAGES 


Nous  avons  actuellement  en  magasin  un  stock  considerable  et  bien  as- 
sorti  de  tons  les  tissus  les  pins  nonveanx  pour  vetements  de  dames, 
fels  que: 

SILVERTONES 
GOLDTONES 

BOLOVIAS 

ARGYLES 


et  autres  etoffes  nouvelles  pour  le  printemps;  toutes  les  couleurs  nou- 
velles  an  choix. 

Notre   assortiment    de   VETEMENTS    POUR   HOMMES   est   an   eomplel 
anssi.    Nous  avons  une  superbe  ligne  de 

WORSTEDS  FANTAISIE  et 
d'EFFETS  CROISES  ECOSSAIS 

POUR  LIVRA1SON  AU  PRINTEMPS 

Echantillons  envoyes  sur  demande.   Consignations  expediees  le  jour  mime 
de  la  reception  de  la  conimande. 

Servez-vous  de  notre  departement  des  commandes  par  la  poste. 
"L'EFFICACITE"    est    notre    devise 

GREENSH1ELDS  Limited 

17,    Carre    Victoria,    Montreal. 
"  Tout  en  fait  de  nouveautes.  " 


*> 


<s 


En  ecrivant  aux  ar.nonceurs,  mentionnez  "Le  Prix  Courant",  $.v.p. 


PRIX  COURANT 


REVUE  HEBDOMADAIRE 

Commerce,  Finance,  Industrie,  Assurance,  Etc. 


EDITEUR8 

Compagnle  de  Publication  dec  marchands-ditaillants 
du  Canada,  Limitee, 

Telephone  Bell  Est  1185.  MONTREAL. 

Bureau  de  Montr6«l:    EDIFICE    DANDURAND. 

.  Montreal   et  Banlieue    .  $2.50 1 

Canada $2.50  I 

Etats-Unis $3.00  < 

1  Union    postale        .    .    .  $4.00  | 

Circulation  assermentte  et  audltee  par  "Audit  Bureau  ef 
Circulations". 


ABONNEMENT 


l-AK      AiN. 


II  n'est  pas  accepte  d'abonnement  pour  moins  d'une  annee. 

A  moins  d'avis  contraire  par  €crlt,  adress6  dlrectement  • 
nos  bureaux,  quinze  jours  au  moins  avant  la  date  d'expiratlon, 
I'abonnement  est  continue  de  pleln  droit. 

Toute  annee  commenced  est  due  en  entler. 

L'abonnement  ne  cesse  pas  tant  que  les  arrfranet  ne  sont 
pas  payee. 

Tout  cheque  pour  paiement  d'abonnement  dolt  <tre  fatt 
payable  au  pair  a  Montreal. 

Cheques,  mandats,  bons  de  Poste  doivent  «tre  falts  paya- 
bles a  I'ordre  du  Prix  Courant. 

Prlere  d'adresser  ies  lettrea,  etc.,  slmplement  oomme  suit: 
"LE  PRIX  COURANT",  Montreal. 


Fonde  en  1887. 
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Bonne  et  Heureuse  Annee  a  tous  nos  lecteurs^ 

a  nos  annonceurSy  aux  commerQants 

et  a  leur  famille ! 

C'est  avec  un  sentiment  de  pleine  confianee  que  nous  adres- 
sons  aujourd'hui  a  nos  lecteurs,  a  nos  annonceurs,  aux  commer-\ 
gants  et  a  leur  famille  les  souhaits  usuels  de  bonne  annee,  persua- 
des que  nous  sommes  que  la  situation  actuelle  permet  d'entrevoir 
un  avenir  brillant  qui  facilitera  la  realisation  de  nos  voeux. 

Les  affaires  n'ont  jamais  ete  meilleures  qu'elles  le  sont  a 
present.  Les  besoins  mondiaux  n*ont  jamais  ete  aussi  prononces 
qua  Vheure  actuelle.  Les  employes  et  ouvriers  gagnent  de  bons 
salaires.  Toutes  choses  qui  contribuent  a  creer  ce  courant  com- 
mercial qui  fait  la  prosperite  de  la  nation  et  d'un  chacun. 

C'est  avec  une  joie  non  dissimulee  que  nous  avons  vu  I'incer- 
titude  des  temps  de  guerre  se  dissiper  et  faire  place  a  une  pros-* 
perite  solide  dont  tout  le  commerce  a  beneficie.  II  ne  fait  aucun 
doute  que  cette  situation  bienfaisante  se  continuera  pendant  de 
longs  mois  encore  et  cette  confianee  en  Vavenir  donne  a  nos  voeux 
une  signification  particuliere  qui  les  degage  de  la  banalite  qui  s'at- 
tache  en  general  a  leur  formule. 

«LE  PRIX  COURANT9 


ft 


YENDEZ  LE  TABAC  A  FUMER       /£ £5r Ml/C/£l/X 
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L'ASSEMBLEE     ANNUELLE     DES    VOYAGEURS 
DE  COMMERCE 


L'assernblee  annuelle  des  menibres  de  la  "Do- 
minion Commercial  Travellers'  Association"  a  eu 
leu  samedi  soir,  a  l'hotel  Windsor,  en  la  salle  dite 
"Ladies'  Ordinary".  Reunion  tres  nombreuse,  car 
la  salle  etait  bondee  de  voyageurs  de  commerce, 
on  y  a  constitue  de  facon  definitive  le  bureau  de 
direction  pour  l'exercice  1920,  de  meme  que  discu- 
te  plusieurs  questions  d'un  vif  interet  pour  l'asso- 
ciation. 

Lors  de  la  »mise  en  nomination  des  candidats 
aux  diverses  charges  de  l'association,  a  une  asseni- 
blee  precedente,  les  messieurs  dont  les  noms  sui- 
vent  furent  elus  par  acclaation:  MM.  J.  Chas. 
Shea,  president;  J.  M.  S.  Carroll,  ler  vice-presi- 
dent; Raoul  O.  Grothe,  2eme  vice-president;  D. 
Campell,  secretaire,  et  Maxwell  Murdock,  tresorier. 
II  y  eut  contestation  pour  les  charges  de  direc- 
teurs,  six  candidats  etant  sur  les  rangs  pour  cinq 
fauteuils.  Le  resultat  de  l'election  annonce  hier 
soir,  montre  que  les  messieurs  suivants,  classes 
suivant  le  vote  qu'ils  ont  regu,  ont  ete  elus  direc- 
teurs:  MM.  J.  A.  A.  Seguin,  E.  E.  Goodenough,  Jo- 
seph C.  Bisaillon,  F.  A.  Noble  et  Wm.  J.  Joyce.  Le 
candidat  qui  ne  fut  pas  elu  est  M.  M.  Salomon. 

L'assernblee  de  samedi  fut  tour  a  tour  presi- 
dee  par  M.  John  P.  Harrison,  president  sortant  de 
charge  et  M.  J.  Chas.  Shea,  le  nouveau  president 
elu.  La  plus  grande  partie  de  la  soiree  fut  prise 
par  la  discussion  de  deux  resolutions  dont  l'une  fut 
adoptee  et  l'autre  rejetee.  La  resolution  suivante, 
proposee  par  M.  W.  Bryant  fut  adoptee: 

"Qu'un  montant  n'excedant  pas  deux  mille 
dollars  (2,000)  devrait  etre  place  a  la  disposition 
de  l'Executif  pour  procurer  des  souvenirs  ou  attes- 
tations a  ceux  des  membres  qui  ont  servi  Sa  Ma 
jeste  le  Roi,  ou  dans  les  armees  des  Allies,  durant 
la  grande  guerre." 

Une  autre  resolution,  proposee  par  M.  W. 
Blanchard,  fut  tres  longuement  discutee.  II  fallait 
un  vote  des  deux-tiers  des  membres  presents  pour 
son  adoption  et  elle  fut  finalement  rejetee  par  une 
majorite  de  dix-huit  voix,  apres  que  plusieurs  dis- 
cours  eurent  ete  pronoces,  principalement  par  MM. 
W.  Blanchard,  J.  E.  Lavergne,  George  L.  Van  Sel- 
son,  Charles  Roberts,  Robert  C.  Wilkins  et  M. 
Trempe. 

Cette  resolution  avait  pour  effet  d'amender 
l'article  XII  de  la  constitution  et  des  statuts  de 
l'association,  en  revoquant  les  classes  Nos  2  3,  4, 
5  et  6. 

Le  rapport  annuel  de  la  "Dominion  Commer- 
cial Travellers'  Assaciation"  comporte  un  etat  fi- 
nancier des  operations  de  l'association  durant 
l'exercice  ecoule  et  dit  principalement  ceci: 

"Le  revenu  pour  l'annee  s'eleve  a  $139,986.88, 
soit  un  excedent  de  $14,126.03  sur  l'an  dernier.  Les 
depenses  d'administration  se  chiffrent  a  $10,515.- 


69,  tandis  que  le  montant  des  reclamations  pour 
mortahtes,  qui  a  ete  paye,  s'eleve  a  $82,325.  Le 
surplus  des  operations  de  l'annee  s'eleve  a  $47,- 
067.22,  portant  le  Grand  Surplus  ou  Compte-Capi- 
tal  a  $682,205.28. 

"Le  nombre  de  membres  s'est  accru  d'une  fa- 
con  considerable  comparativement  aux  annees 
precedentes,  le  nombre  de  candidats  qui,  ont  ete 
acceptes  dans  le  cours  de  l'annee  s'etant  eleve  a 
1655.  Cinq  cent  soixante-dix  n'ont  pas  juge  a  pro- 
pos  de  renouveler  leurs  contributions,  ce  qui  porte 
le  nombre  actuel  de  no  s  membres  a  9621,  soit  une 
augmentation  de  1085  sur  le  total  de  l'annee  pre- 
cedente. Le  montant  des  Benefices  Mortuaires 
porte  par  les  membres  etait  au  6  decembre,  de  $5,- 
239,650. 

"Durant  l'annee,  l'Association  a  fait  l'achat 
de  diverses  emissions  d'Obligations  de  Guerre  du 
Canada  selon  la  valeur  du  marche,  pour  le  mon- 
tant de  $50,410.63.  Une  somme  de  $17,000  a  ete 
placee  en  premiere  hypotheque  sur  l'immeuble,  a 
un  taux  d 'interet  de  7%.  Plusieurs  hypotheques  de- 
venues  echues,  ont  ete  payees,  tandis  que  d'autres 
ont  ete  renouvelees  a  un  interet  de  7%. 

"De  nouveaux  tarifs  furent  soumis  a  la  Com- 
mission des  Chemins  de  Fer  l'an  dernier,  par  le  Que- 
bec, Montreal  &  Southern  Railway,  et  le  Napier- 
ville  Junction  Railway,  dans  le  but  de  supprimer 
les  privileges  speciaux  dont  les  voyageurs  de  com- 
merce beneficiaient  sur  ces  lignes.  Une  requete  de 
protestation  fut  envoyee  a  la  Commission  des  Che- 
mins  de  Fer,  au  nom  des  Associations  de  Voya- 
geurs de  Commerce,  et  les  plaidoiries  se  firent  a 
Ottawa  le  16  octobre  1918.  Une  decision  n'avait 
pas  encore  ete  rendue  a  l'epoque  de  la  derniere  as- 
sembled annuelle,  mais  nous  so'mmes  heureux  de 
vous  informer  qu'a  la  suite  d'un  jugement  rendu 
en  septembre  dernier,  les  pretentions  des  Associa- 
tions de  Voyageurs  ont  ete  maintenues  et  les  Com- 
pagnies  de  Chemins  de  Fer  interesses  ont  recu 
l'ordre  de  retirer  leurs  nouveaux  tarifs,  permet- 
tant  ainsi  aux  voyageurs  de  jouir  des  memes  pri- 
vileges qu'auparavant. 

"Une  reunion  conjointe  des  compagnies  de 
transport  et  des  associations  de  voyageurs  de 
commerce  a  ete  tenue  a  Montreal  au  mois  de  mars 
dernier,  la  question  principale  a  1'etude  etant  le 
projet  de  changer  la  forme  de  certificat  commer- 
cial. Les  representants  des  compagnies  de  trans- 
port purent  se  rehdre  compte  que  les  associations 
de  voyageurs  etaient  fortement  opposees  a  tout 
changement,  et  apres  une  etude  des  arguments  a 
cet  effet,  il  fut  decide  de  ne  faire  aucun  change- 
gement.  Dans  l'opinion  des  associations  de  voya- 
geurs le  systeme  suggere  par  les  chemins  de  fer 
aurait  ete  des  plus  prejudiciables  et  aurait  provo- 
que  de  serieux  ennuis  et  du  delai  dans  l'achat  des 
billets  de  passage.  En  ce  qui  concerne  ces  certifi- 
cats,  nous  ne  saurions  trop  attirer  1'attention  des 
membres  sur  le  fait  qu'ils  servircxnt  mieux  leurs  in- 
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terets,  en  observant,  en  tout  temps,  les  reglements 
se  rapportant  aux  certificats  commerciaux.  Toute 
negligence  de  la  part  d'un  membre  a  ce  sujet  pour- 
rait  amener  la  suppression  de  son  certificat  ce  qui 
serait  prejudiciable  a  l'interet  des  membres  en  ge- 
neral. 

"Un  tableau  d'honneur  contenant  les  noms 
des  membres  qui  se  sont  enroles  pour  le  service 
d'outre-mer  a  ete  devoile  au  cours  d'une  reunion 
generate  des  membres  tenue  aux  salles  de  l'asso- 
ciation le  8  nov.  1919.  La  ceremonie  etait  presidee 
par  M.  Robert  C.  Wilkins,  president  en  1916,  qui  au 
cours  d'un  excellent  discours,  fit  une  allusion  tres 
appropriee  a  la  noble  part  prise  par  le  Canada  a  la 
Grande  Guerre. 

"Les  administrateurs  du  fonds  d'education 
font  raport  que  la  somme  de  $163.63  a  ete  depen- 
see  durant  l'annee  en  honoraires,  livres,etc,  lais- 
sant  au  credit  une  balance  de  0.64.  Les  adminis- 
trateurs demandent  respectueusement  une  alloca- 
tion de  $150.00  afin  de  leur  permettre  de  continuer 
le  bon  travail  qu'ils  ont  entrepris. 

"Le  rapport  du  fonds  de  secours  demontre 
qu'une  somme  de  $170.00  a  ete  payee  a  des  mem- 
bres qui  se  sont  trouves  dans  un  besoin  financier, 
laissant  une  balance  de  $308.01  pour  continuer  le 
t  ravail. 

"Le  progres  de  l'association  au  cours  de  l'an- 
nee derniere,  peut  etre  attribue  au  developpement 
d'apres-guerre  qui  s'est  manifeste  dans  presque 
toutes  les  branches  du  commerce  dans  tout  le  Do- 
minion. Avec  un  pays  fort  et  progressif  comme  le 
notre  ou  il  y  a  fibre  champ  pour  l'expansion,  nous 
avons  pleinement  raison  d'esperer  dans  la  prospe- 
rity graduelle  de  l'association." 

L'AVOINE   ROULEE  AUGMENTERA   PROBA- 
BLEMENT 


LE   CHANGE   ELEVE  AFFECTE    LES  PRODUITS 
ALIMENTAIRES 


Les  manufacturiers  et  les  marchands  de  gros 
d'avoine  roulee  et  de  farine  d'avoine  predisent  des 
prix  plus  eleves  pour  ces  produits  dans  un  avenir 
prochain  et  le  commerce  de  detail  serait  bien  ins-i 
pire  en  achetant  aux  prix  actuels.  Les  marchands 
pr^tendent  que  les  prix  actuels  sont  reellement  au- 
dessous  du  cout,  et  du  fait  des  hausses  subies  par 
l'avoine  sur  le  marche  de  Winnipeg,  il  ne  saurait  se 
passer  longtemps  avant  que  les  articles  ci-dessus 
•mentionnes  soient  augmentes.  L'avoine  No  2  C.  O. 
qui  est  largement  employee  dans  la  manufacture 
de  l'avoine  roulee  est  cotee  dans  les  environs  de 
S7y2  cents  le  boisseau,  ce  qui  avec  le  cout  d'emma- 
gasinage,  le  fret,  etc.,  porte  le  prix  au  moulin  a  un 
dollar  le  boisseau  environ.  A  ce  prix,  les  manufac- 
turiers disent  qu'un  cfiiffre  plus  eleve  est  legitime 
pour  les  produits  de  l'avoine.  II  semble  en  conse- 
quence que  l'avoine  roulee  en  paquets,  par  caisses 
de  vingt  est  d'un  bon  achat  a  $5.60.  L'avoine  rou- 
lee en  sacs  de  90  livres  est  cotee  de  $4.75  a  $5.00. 
La  prochaine  hausse  sur  les  dits  produits  ne  semble 
pas  faire  de  doute. 


Un  facteur  qui  entre  dans  le  prix  eleve  de  cer- 
tains produits  alrmentaires  importes  des  Etats- 
Unis  est  le  taux  an'ormal  du  change  qui  prevaut 
actuellement.  Le  taux  auquel  l'argent  canadien  a 
ete  escompte  aux  Etats-Unis  la  semaine  passee  a 
atteint  onze  pour  cent.  Le  commerce  d'epicerie  se 
trouve  affecte  considerabiement  par  cette  situa- 
tion monetaire  d:autant  qu'a  present  il  y  a  de  gros- 
ses consignations  de  fruits,  legumes  et  noix  du  Sud 
attendues  pour  le  commerce  des  fetes.  Ce  change 
eleve  a  fait  hausser  certaines  lignes  cette  semaine. 
Les  envois  d'oranges,  de  citrons  et  de  grapefruits 
ont  ete  tres  importants  et  ont  ete  l'objet  d'une  tres 
forte  demande.  Les  consignations  de  noix  ont  ete 
fort  retardees  et  tous  les  envois  via  New-York  sont 
affectos  par  ila  situation  du  change  qui  se  traduit 
par  une  augmentation  de  une  cent  ou  deux  cents 
la  livre,  ici.  Les  marchands  qui  importent  des 
oeuf s  .  des  Etats-Unis  disent  que  la  forte  position 
de  l'argent  americain  a  augmente  le  cout  de  l'im- 
portation. 

La  situation  des  chemins  de  fer  aux  Etats- 
l  Mis,  disent  les  importateurs,  est  tres  mauvaise 
actuellement  et  retarde  les  livraisons. 


UNE    NOUVELLE    MAISON    D'IMPORTATION  ET 

D'EXPORTATION  OUVRE  SES  PORTES  A 

MONTREAL 


La  Cie  Reck  Rrothers  &  Turner,  Limited  a  ou- 
vert  un  bureau  a  Montreal  au  207  de  la  rue  St- Jac- 
ques. La  compagnie  se  compose  de  MM.  R.  J.  A. 
Beck,  B.  W.  F.  Beck  et  W.  H.  Turner. 

La  firme  se  propose  de  s'engager  dans  le  com- 
merce en  grand  d'importation  de  marchandises 
d'Europe  et  les  lignes  offertes  provienclront  d'An- 
gleterre,  d'Ecosse  et  de  France.  Parmi  les  manu- 
facturiers dont  la  maison  s'est  deja  assuree  les  li- 
gnes citons.  —  Atlas  Mfg.  Co.,  raquettes  de  tennis, 
et  jouets  rembourres,  Londres,  Angleterre;  Andley 
Sparrow  &  Reid  &  Co.,  Londres,  Angleterre;;  C.  H. 
Collins,  &  Sons,  Ltl.,  Birmingham,  Angleterre;  H. 
B.  Triclyton  &  Co.,  Dundee,  Ecosse;  Gloucester, 
Pin  Mfg.  Co.,  Gloucester,  Angleterre;  Guerault  et 
Lemarihier,  Paris  France;;  Harwood  Bros;  Liver- 
pool, Angleterre;  Louis  Levier,  Oyonnax  (Ain), 
France;  J.  Nicklin  &  Co.  Ltd.,  Birmingham,  Angle- 
terre; Rendall  &  Underwood  &  Co.,  Birmingham, 
Angleterre;  Solport  Bros.  Ltd.,  Londres,  E.  C.  Lewis 
Woolf,  Binningham,  Angleterre;  Jos.  Walker  Bir- 
mingham.  Angleterre. 

Encore  que  l'objet  principal  actuel  de  cette 
compagnie  soit  de  faire  de  l'importation,  elle  se 
propose  de  faire  de  temps  en  temps  l'exportation 
de  differentes  lignes  canadiennes. 


34 


LE  PRIX  COURANT,  vendredi  26  decembre  1919 


Vol.  XXXII  —  No  52 


LES     PRIX   DES  CONFITURES     AUGMENTENT 


M.   PAULHUS  ACHETE  LA  MAISON  DU  GRAND 
PATRIOTE  PAPINEAU 


Des  prix  plus  eleves  ont  ete  annonces  pour  les 
confitures  et  sont  mis  immediatement  en  vigueur. 
Le  commerce  de  detail  ferait  bien  d'acheter  a  pre- 
sent s'il  peut  encore  trouver  a  acheter  aux  anciens 
prix,  car  il  y  a  une  demande  extremement  forte 
pour  toutes  les  confitures  et  tout  donne  a  prevoir 
que  la  demande  sera  plus  forte  que  l'opprovision- 
nement. 

II  est  certain  que,  passe  le  nouvel  an,  il  n'y 
aura  pas  de  confitures  a  acheter  a  d'autres  prix  que 
ceux  nouvellement  fixes.  Les  marchands  de  gros 
dlsent  qu'il  y  a  eu  cet  automne  et  ce  debut  de  l'hi- 
ver  une  plus  forte  demande  que  jamais  pour  les 
confitures,  la  principale  raison  de  cet  etat  de  cho-. 
ses  etant  la  rarete  de  sucre  qui  fut  a  son  point  le 
plus  critique  au  moment  de  fabrication  des  confitu- 
res, l'ete  dernier.  Les  gens  achetent  des  confitu- 
res beaucoup  plus  tot  que  d'ordinaire  du  fait  qu'ils 
n'ont  pas  de  fruits  en  conserve.  La  demande  pour 
les  fruits  en  boites  est  egalement  tres  forte.  II 
est  possible  que  les  prix  des  confitures  de  l'an  pro- 
chain  soient  meme  encore  plus  eleves. 

Les  nouveaux  prix  des  confitures  au  commerce 
de  detail  sont  comme  suit: — 

Cassis  16  onces,  dz .$4.60 

Cassis  4  onces,  dz 1.15 

Gooseberries  4  s,  chaque 98 

Gooseberries  16  onces,  dz 4.10 

Peches,  4  s.,  chaque .97 

Peces,  16  onces,  dz 4.00 

Groseilles  rouges,  4  s.,  chaque 1.00 

Groseilles  rouges,  16  onces,  dz 4.15 

Framboises,  16  onces,  dz 4.60 

Framboises,  4  s.,  chaque 1.15 

Fraises,  16  onces,  dz 4.70 

Fraises,  4  s.,  caque 1.20 


M.  J.  A,  Paulhus,  proprietaire  de  Cie  D.  Hat 
ton,  Montreal,  a  achete  les  immeubles  contigus  a 
sa  propriete  actuelle  sur  la  rue  Bonsecours,  a 
Montreal.  Ceci  donne  a  la  maison  une  facade 
considerable  sur  cette  rue  et  l'etablissement  en- 
globe  aujourd'hui  les  nos  6  a  22.  La  nouvelle 
propriete  sera  employee  pour  fins  de  garage  pour 
les  trues  de  livraison  et  autres  v6hieules  ainsi  que 
comme  ecuries. 

M.  Paulhus  dit  que  la  propriete  qu'il  vient  d'a- 
cheter est  une  des  plus  anciennes  batisses  de 
Montreal,  ayant  ete  erigee  vers  1750  ou  1760.  Un 
interet  special  s'attache  a  cet  immeuble  de  fait 
qu'il  fut  autrefois  la  propriete  qu'occupait  le  c6- 
lebre  Louis  Joseph  Papineau  dont  on  salt  le  role 
en  1837.  Cette  grande  figure  historique  naquit 
dans  cette  maison  qu'il  Iegua  a  ses  descendants. 


NOUVELLE  USINE  DE  LA  CANADIAN  MILK 
PRODUCTS  COMPANY 


La  Canadian  Milk  Products  Company  cons- 
truira  prochainement  une  usine  no  6  pour  faire  face 
a  la  demande  croissante  pour  le  lait  prepare.  L'em- 
placement  exact  de  cette  nouvelle  usine  n'a  pas 
encore  ete  arrete,  mais  plusieurs  endroits  sont  en 
consideration  et  une  decision  sera  prise  avant  long- 
temps.  La  nouvelle  usine  coutera  environ  $100,- 
000.00  et  augmentera  de  facon  appreciable  la  pro- 
duction de  la  dite  compagnie. 


LES  CHIFFRES   DU    REVENU    DE  L'INTERIEUR 


FEU  WILLIAM  KEARNEY 


Nous  avons  appris  recemmet  avec  le  plus  pro- 
fond  regret  le  deces  de  M.  William  Kearney,  de  la 
maison  de  thes  et  cafes  en  gros  Kearney  Bros., 
Ltd.  Feu  M.  Kearney  etait  venu  au  Canada  de  son 
pays  natal,  County  Lough,  Irlande,  vers  1870.  Avec 
ses  deux  freres,  John  et  Thomas,  il  etablit  un  com- 
merce d'epicerie  en  gros,  a  Montreal.  Par  la  suite, 
M.  Kearney  devint  proprietaire  de  l'Oxford  Cafe  et 
plus  tard,  proprietaire  de  Jones  Guest  &  Co.  vins 
et  liqueurs  en  gros. 

M.  Kearney  s'associa  a  la  maison  de  Kearney 
Bros.,  etablie  il  y  a  environ  quarante-sept  ans,  apres 
le  deces  de  deux  de  ses  freres  Thomas  et  John 
Kearney,  un  autre  frere,  Pierre  restant  a  cette  date 
son  eeul  associe. 


Les  chiffres  du  revenu  de  l'interieur  pour  oc- 
tobre  montrent  une  augmentation  d'un  peu  plus 
d'un  demi  million  sur  ceux  d'octobre  1918.  La  taxe 
d'accise  sur  le  tabac  est,  a  present,  la  plus  grosse 
source  de  revenus  de  ce  departement,  la  somme 
collected  pendant  octobre  etant  de  $2,767,685,  tan- 
dis  que  la  taxe  sur  les  spiritueux  et  liqueurs  de 
malt,  ne  rapportait  qu'un  peu  plus  de  $800,000.  Le 
revenu  des  timbres  de  guerre  atteignait  $1,103,197 
pour  le  mois. 


UN  NOUVEAU  BUREAU  D'AFFAIRES  A 
TROIS-RIVIERES 


MM.  L.  G.  Beaubien  &  Cie,  banquiers  et  cour- 
tiers viennent  d'ouvrir  un  bureau  d'affaires  a 
Trois-Rivieres.  La  gerance  de  cette  succursale  a 
ete  confiee  a  M.  Louis  Normand,  jeune  homme 
d'affaires  tres  connu  a  Trois-Rivieres  et  ayant 
l'estime  de  ses  concitoyens.  Nous  ne  doutons  pas 
que  sous  cette  direction  la  maison  Beaubien  fasse 
beaucoup  d'affaires  a  Trois-Rivieres. 
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LE     LT.-COL.     HERCULE     BARRE     PRECONISE 

DEVANT     LA  CHAMBRE     DE     COMMERCE 

QU'ON    POUSSE    DE    L'AVANT    LES 

INDUSTRIES   DE    QUEBEC 


A  la  derniere  assemblee  de  la  Cha'mbre  du 
Commerce,  M.  Hercule  Barre,  qui  va  representer 
les  interets  commerciaux  du  Canada  en  France,  a 
fait  une  tres  interessante  causerie  sur  l'avenir  des 
relations  commerciales  entre  le  France  et  le  Canada. 

11  declare  tout  d'abord  que  depuis  qu'il  a  ete 
nomine  commissaire  canadien  du  commerce  a  Pa- 
ris, il  a  du  faire  plusieurs  voyages  a  Ottawa  et  dans 
d'autres  villes  de  l'Ontario  afin  de  puiser  les  infor- 
mations necessaires  durant  son  sejour  en  France. 
II  a  ete  tres  impressionne  de  la  fagon  dont  les  An- 
glo-canadiens  se  lancent  dans  le  commerce  avec  la 
France  et  il  faudrait  que  sa  province  fit  de  meme. 

II  a  constate  qu'au  departement  du  Commerce 
a  Ottawa,  on  possedait  tres  peu  de  renseignements 
sur  les  produits,  industriels  ou  manufactures,  de  la 
province  de  Quebec.  Comment  cela  se  fait-il  que 
Quebec  ne  soit  pas  aussi  en  faveur  que  l'Ontario 
dans  le  ministere  du  Commerce?  Est-ce  la  faute 
du  gouvernement?  Non.  C'est  plutot  la  faute 
des  industriels  et  manufacturiers  canadiens-fran- 
(,ais  qui  ne  fournissent  pas  au  ministere  du  Com- 
merce les  informations  necessaires  que  le  mettront 
en  mesure  de  repondre  aux  exigences  de  l'etranger. 
II  faut  de  toute  necessite  que  les  maisons  cana- 
diennes-francaises  tiennent  le  gouvernement  cons- 
tamment  au  courant  de  leur  capacite  d'exporta- 
tion,  des  produits  prets  a  l'exportation.  etc. 

Le  Canada  compte  maintenant  beaucoup  de 
Commissaires  du  commerce  dans  les  differentes 
parties  de  1'empire  et  dans  quelques  pays  etran- 
gers,  II  faut  que  ces  commissaires  soient 
tres  renseignes  sur  les  maisons  canadiennes 
qui  peuvent  exporter  a  l'etranger.  Et  si  la  pro- 
vince de  Quebec  veut  avoir  sa  part  de  benefices  de 
ce  commerce  exterieur,  il  lui  faut  absolunient  ren- 
seigner  le  gouvernement  qui  renseignera  ensuite  les 
commissaires. 

La  situation  est  difficile  en  France.  Plusieurs 
maisons  canadiennes  croient  que  des  occasions  ex- 
traordinaires  se  presentent  dans  ce  pays  devaste 
par  une  longue  et  penible  guerre.  La  France  ,  ce- 
pendant,  n'est  pas  pour  se  ruiner  a,  importer  seule- 
ment;  il  lui  faudra  aussi  exporter  et  considerable- 
nient,  si  elle  veut  se  retablir  a  son  ancienne  condi- 
tion. Les  maisons  canadiennes  qui  voudront  be- 
nefieier  de  la  position  de  la  France  devront  indu- 
bitablement  importer  elles  aussi  afin  que  la  balan- 
ce du  commerce  ne  soit  pas  plus  defavorable  a 
l'une  qu'a  Pautre. 

Les  premiers  devoirs  du  commissaire  Barre, 
une  fois  en  France,  lesquels  sont  les  premieres  ins- 


tructions qu'il  a  revues  du  gouvernement,  seront 
de  visiter  la  region  devastee  de  France,  de  consta- 
ter  comment  se  fait  la  reorganisation  de  la  France 
et  enfin  quelles  sont"les  opportunites  que  le  Canada 
pourrait  trouver  en  France. 

Le  Canada  en  a  de  grandes.  Le  Francois 
n'oublie  pas  que  Ton  parle  sa  langue  dans  notre 
pays  et  que  l'Americain  est  maintenant  aussi  impo- 
pulaire  que  le  Canada  est  populaire.  C'est  deja 
une  bonne  raison  de  penser  que  nous  avons  les  plus 
belles  occasions  en  France.  II  demande  a  la 
Chambre  de  Commerce  de  le  tenir  constamment  au 
courant  sur  les  activites  comerciales  du  Quebec, 
afin  d'etre  en  mesure  de  repondre  a  toutes  les  de- 
mandes  qui  pourraient  lui  etre  faites  de  l'autre  cote. 

L'une  des  preoccupaitons  qui  l'absorberont  en 
France  sera  d'etablir  des  relations  commerciales 
directes  entre  la  France  et  le  Canada  afin  d'eviter 
que  des  marchandises  canadiennes  soient  vendues 
sous  d'autres  marques,  tel  que  le  bois  de  Norvege. 
qui  n'est  autre  que  notre  erable,  et  bien  d'autres 
marchandises. 


UNE  NOUVELLE  ORGANISATION  DE  MAGASINS 
A  SUCCURSALES  AU  CANADA 


Une  nouvelle  chaine  de  magasins  calquee  sur 
la  politique  gentu-ale  des  magasins  a  5  et  10  cents 
qui  existent  actuellement,  sera  ouverte  simultanc- 
ment  au  Canada  et  aux  Etats-Unis.  La  compagnic 
canadienne  est  connue  sous  le  nom  de  L.  R.  Steel 
Company  Ltd.,  et  a  ses  quartiers  generaux,  pour 
l'instant,  dans  l'mimeuble  de  la  Banque  Royale  a 
Toronto.  Aux  Etats-Unis,  cette  compagnie  est  con- 
nue sous  le  nom  de  L.  R.  Steel  Company,  Inc.. 
Lincoln  Building,  Buffalo.  Le  controle  de  la  com- 
pagnie canadiene  restera  aux  mains  de  la  compa- 
gnie americaine.  L'organisation.  prevoit  l'installa- 
tion  d'une  chaine  de  100  magasins  au  Canada.  Les 
magasins  seront  ouverts  dans  des  cites  de  plus  de 
6,000  de  population.  Les  emplacements  n'ont  pas 
encore  ete  choisis,  mais  on  s'en  occupe  activement 
et  les  premiers  magasins  ouvriront  probablement 
leurs  portes  au  printemps  procham;  de  fait  on  s'at- 
tend  a  ce  que  quarante  de  ces  magasins  soient  en 
operation  a  la  fin  de  Fan  prochain. 

La  nouvelle  organisation  ouvre  avec  une  liste 
de  prix  de  5c  a  $1.00  et  cette  idee  souligne  le  fait 
que  les  conditions  de  guerre  ont  rendu  difficiles  les 
prix  bon  marche  d'autrefois  et  que  certaines  lignes 
des  plus  profitables  des  magasins  a  5c  et  10c  ont 
du  etre  discontinuees.  Avec  la  limite  a  un  dollar,  la 
nouvelle  compagnie  pense  qu'elle  tient  une  pro- 
position interessante  pour  le  public  acheteur.  La 
compagnie  ne  vendra  pas  en  grosses  quantites  les 
lignes  d'epicerie.  Cependant  ces  magasins  seront 
adjoints  a  des  cafeterias  et  il  est  de  leur  intention 
de  tenir  quelques  lignes  comme  le  cafe  et  le  the. 
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REGLEMENT    DU    TRIBUNAL    DE    COMMERCE 

CONCERNANT  LES  PRIX  ET  LE  PROFIT 

SUR  LE  PORC  ET  SES  PRODUITS 


Tribunal  de  Commerce, 

Ottawa, 
Le  24ieme  jour  de  novembre  1919 


Conrmissaires. 


Commodite:  Le  pore  et  ses  produits. 
Presents : 

Le  Commissaire  en  chef, 

W.  F.  O'Connor,  C.R., 

James  Murdock, 

Apres  avoir  entendu  M.  Whitla,  C.  R.,  de  Win- 
nipeg dans  la  Province  du  Manitoba,  conseiller  du 
Tribunal  de  Commerce  dans  la  dite  province  au  su- 
jet  des  procedures  relatives  a  la  commodite  ci-des- 
sus  mentionnee;  apres  lecture  des  differents  ordres 
de  ce  Tribunal  portant  les  nmneros  treize,  seize  et 
vingt-sept,  et  dates  respectivement  des  vingt-sept 
septembre,  onze  octobre,  et  sept  novembre;  et 
comme  il  apparait  que  les  dits  ordres  depuis  qu'ils 
ont  ete  mis  en  vigueur  ont  ete  generalement  obser- 
ves et  qu'il  semble  desirable  que  des  augmentations 
ou  des  diminutions  possibles  dans  les  couts  de  pro- 
duction ne  soient  pas  tenues  en  consideration. 

Les  dits  ordres  sont  rescindes  et  remplaces 
comme  suit: — 

II  est  ordonne —  , 

1.  Que  les  prix  du  pore  et  des  produits  du 
pore  pratiques  actuellement  par  les  operateurs  de 
maisons  d'empaquetage  pour  le  pore  et  ses  produits 
soient  respectivement  declares  etre  des  prix  legiti- 
mes et  que  tout  prix  plus  eleve  soit  en  consequence 
juge  illegitime,  sauf  dans  les  cas  ou  sur  demande 
prealable  au  Tribunal  il  en  aura  ete  determine  au- 
trement; 

2.  Que  la  marge  ou  le  profit  brut  du  detail- 
lant  sur  les  produits  du  pore  denommes  Bacon  et 
Jambon  non  desosse,  cuits  ou  fumes  ne  doivent  pas 
depasser  vingt  pour  cent  (20%)  du  dit  prix  de  ven- 
te,  et  que  les  ventes  faites  a  des  prix  plus  eleves 
soient  jugees  comme  etant  faites  avec  un  profit  ille- 
gitime; il  est  prevu  cependant  que  lorsque  ces  pro- 
duits du  pore  sont  vendus  en  tranches,  une  charge 
supplemental  de  deux  sous  par  livre  peut  etre 
ajoutee  pour  ce  decoupage; 

3.  Que,  a  moins  que  le  ler  Janvier  1920'  ou 
avant,  ce  Tribunal,  en  raison  de  representations 
faites  par  les  interesses  ait  determine  la  marge  ou 
le  profit  brut  du  detaillant  sur  tons  les  produits  du 
pore  autrement  que  ceux  mentionnes  dans  les  pa- 
ragraphes  precedents,  ces  dits  marges  ou  profits 
ne  devront  pas  depasser  vingt  cinq  pour  cent 
(25%)  du  dit  prix  de  ventes  et  que  les  ventes  faites 
a  des  prix  plus  eleves  seront  jugees  faites  avec  un 
profit  illegitime. 

Toutes  les  personnes  concernees,  producteurs, 
distributeurs  ou  consommateurs,  auront  la  liberie 


de  communiquer  avec  le  Tribunal,  pas  plus  tard 
que  le  24ieme  jour  de  decembre  1919,  avec  leurs 
raisons  et  objections  contre  la  mise  en  vigueur  de 
ce  paragraphe  du  present  ordre; 

4.     Que  cet  ordre  soit  en  vigueur  jusqu'a  nou- 
vel  ordre  du  Tribunal. 

H.  A.  Robson,  Commissaire  en  chef. 

James  Murdock, 

W  F.  O'Connor, 


Commiss  aires. 


FORTE    EMANDF    POUR    LES   APPAREILS   HIN- 
MAN,  POUR  TRAIRE 


M.  E.  A.  Lockyear,  agent  des  ventes  pour  H.  F. 
Bailey  &  Son,  Gait,  Ont.,  manufacturers  cana- 
diens  des  machines  Hinman  a  traire,  dit  que  les 
ventes  de  ces  appareils  Hinman  ont  double  au 
cours  de  l'an  dernier.  La  compagnie  a  encore 
quelques  territoires  ouverts  dans  l'Est  du  Canada, 
dans  lesquels  il  s'est  manifeste  une  demande  tres 
satisfaisante.  M.  Lockyear  s'attend  a  une  aug- 
mentation des  ventes  encore  plus  considerable  car 
les  fermiers  considerent  la  machine  a  traire  comme 
moyen  tres  pratique  et  comme  un  remarquable 
epargneur  de  temps.  Le  gouvernement  francais  a 
commande  recemment  25  appareils  Hinman  faits 
specialement  pour  traire  les  chevres.  Six  machines 
Hinman  a  traire  avaient  ete  faites  la  premiere  an- 
nee.  II  y  en  a  a  present  plus  de  50,000  en  usage 
dans  toutes  les  parties  du  monde. 

Au  lieu  de  la  pleine  et  meme  succion  pour  tou- 
tes les  vaches,  l'appareil  Hinman  comprend  une 
succion  progressive  ou  graduelle  suivant  ce  qui  est 
necessaire  pour  telle  ou  telle  vache  selon  qu'elle 
se  laisse  traire  facilement  ou  non.  Cette  gradua- 
tion est  automatique  et  tout  aussi  simple  qu'une 
pompe  a  bicyclette 

II  n'y  a  pas  d'appareils  Hinman  a  traire  offerts 
d 'occasion  sur  le  marche.  S'il  s'en  presente  un  H 
est  demande  immediatement. 


L'IMPORTATION  DU  WHISKY  AU  CANADA 


Un  recent  rapport  fait  par  le  president  d'Une 
compagnie  importante,  qui  fabrique  le  whisky  a 
Londres,  demontre  que  cette  compagnie  a  fait 
beaucoup  plus  d'affaires  en  Canada  depuis  que  la 
prohibition  existe,  qu'avant  sa  mise  en  force. 

Ce  rapport  est  confirme  par  les  statistiques 
suivantes  que  produit  le  gouvernement,  dans  son 
rapport : 

Quantite  et  valeur  des  spiritueux  exportes  en 
Canada  durant  les  3  dernieres  annees; 

Jusqu'au  mois  de  novembre  1917,  52,000  gal- 
lons, valeur,  48,000  Kvres  sterling; 

Jusqu'au  mois  de  novembre  1918,  5,000  gal- 
lons, valeur  7.000  livres  sterling; 

Jusqu'au  mois  de  novembre  1919,  115,000  gal- 
lons, valeur,  165,000  livres  sterling. 
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VOL.  XX. 


MONTREAL,  DECEMBRE  1919 


No  13 


I  es  donnees  de  la  mode. 


Bien  que  beaucoup  d'acheteurs  soient  actuelle- 
ment  sur  place  a  New-York,  aucune  commande  de- 
cisive de  printemps  n'a  encore  ete  donnee.  On 
semble  tater  le  marche  avant  de  se  risquer.  Pour 
le  moment  l'interet  se  concentre  sur  les  vetements 
pour  les  villegiatures  dans  le  sud.  Cependant  les 
modeles  de  printemps  comprennent  tous  les  genres 
depuis  le  tailleur  severe  jusqu'aux  modeles  les  plus 
habilles  avec  une  profusion  de  modeles  de  sport. 
Ce  n'est  pas  seulement  de  la  Floride,  mais  c'est  de 
toutes  les  parties  du  pays  qu'arrivent  en  foule  les 
demandes  de  costumes  de  sport.  Plusieurs  ache- 
teurs  de  province  sont  d'avis  que  cela  peut  durer 
pendant  toute  la  saison  du  printemps  et  avoir  une 
influence  sur  la  vente  des  autres  costumes. 

Les  costumes  pour  la  plage  sont  faits  en  soie 
de  fantaisie  comme  le  kumsi-kumsa,  le  "newport 
cord",  fan-ta-si  uni,  le  nouveau  fan-ta-si  appele 
"cord  1920"  etc.  .  .  Le  taffetas,  la  velveteen  et  me- 
me  le  fin  suede  de  coton  sont  egalement  employes 
pour  ce  'genre  de  costumes  de  meme  que  le  velours 
a  damier.  On  dit  beaucoup  de  bien  de  ce  dernier 
tissu.  Un  grand  nombre  de  costumes  ont  une  ja- 
quette  de  velveteen  avec  une  jupe  de  soie  ou  de 
laine  a  carreaux. 

Beaucoup  de  robes  de  sport  sont  de  la  forme 
blouse  rappelant  le  "middy".  Les  tissus  en  sont 
tres  elegants.  On  voit  par  exemple  des  chiffons 
eclatants  en  dessins  a  carreaux  ou  a  fleurs  avec  des 
jupes  de  satin  baronette  ou  de  tricolette.  Pres- 
que  sans  exception  les  manches  de  ces  robes  sont 
courtes,  beaucoup  du  genre  kimono.  Les  couleurs 
sont  particulierement  interessantes.  La  nouvel- 
le  teinte  de  jaune  appelee  "pumkin"  est  considered 
comme  devant  avoir  beaucoup  de  vogue  pour  le 
sport.  Les  autres  couleurs  que  Ton  retrouve  fre- 
quemment  sont:  rose,  pistache  et  beige,  abricot  et 
un  bleu  moyen  appele  "geai". 

Deux  silhouettes  pour  les  costumes  de  printemps 

Les  fabricants  d'articles  a  prix  populaire  sui- 
vent  toutes  les  idees  qui  ont  ete  suggerees.  Com- 
me d'ordinaire  pour  les  modeles  de  printemps,  le 
genre  "Eton"  se  voit  beaucoup.     Cependant  il  n'y 


a  que  peu  de  chance  que  ce  genre  prenne.  Quel- 
ques  maisons  ont  sorti  des  manteaux  blouses, 
mais  de  l'avis  general,  ce  modele  special  s'est  coule 
au  printemps  dernier.  On  pourra  peut-etre  ven- 
dre  quelques  modeles  de  ce  genre  pour  jeunes  filles, 
mais  sa  vogue  a  passe.  Les  jaquettes  voyantes  du 
genre  "chicken"  et  la  jaquette  droite  pour  la  clien- 
tele classique  ont  beaucoup  de  chance  de  succes. 
Naturellement  il  y  aura  des  nouveautes  de  lancees. 
Une  maison  bien  connue  confectionne  actuelle- 
ment  des  manteaux  courts  avec  de  petites  capes 
d'epaules  en  travers  du  dos.  Ce  sont  la  les  li'gnes 
generates  des  manteaux.  Les  jupes  de  costumes 
sont  plus  amples  et  plus  courtes.  Elles  descen- 
ded jusqu'a  9  ou  10  pouces  du  sol  et  mesurant 
de  IV2  a-  2  verges  au  bord. 

Si  Ton  en  vient  aux  details,  les  manteaux 
droits  se  font  sans  ceinture,  leur  longueur  attei- 
gnant  le  bout  de  la  main  tendue  et  legerement 
pinces  a  la  taille.  Les  manteaux  chics  dessinent 
les  fortes  hanches  de  differentes  facons.  Quel- 
ques-uns  ont  un  peplum  circulaire,  d'autres  des 
poches  appliquees,  d'autres  encore  des  plisses  pa- 
rapluie  qui  donnent  un  effet  extreme  de  godet. 
Les  cols  sont  du  genre  chale,  tuxedo  avec  enco- 
che  de  fantaisie,  ou  une  forme  derivee  du  directoire. 
Le  dernier  modele  paru  monte  droit  en  arriere  du 
cou.  En  general  le  bord  inferieur  est  de  forme 
irreguliere.  Les  manteaux  chics  ont  une  ceinture 
et  comme  a  la  saison  derniere  les  ceintures  sont 
excessivement  etroites. 

Les  garnitures  comprennent  les  plisses  fins,  la 
soutache,  la  broderie  et  dans  certains  cas  des 
bandes  detachees.  Les  costumes  eux-memes  sont 
de  couleur  classique,  mais  on  emploie  des  garnitu- 
res de  couleur  sur  du  bleu  marine.  Dans  certains 
cas  les  revers  des  poches,  les  plisses  parapluie  et 
les  cols  sont  garnis  de  velours  rouge,  vert,  turquoi- 
se ou  bleu.  Une  nouvelle  idee  de  'garniture  im- 
portee  de  Paris  est  l'emploi  du  chevreau  pour  les 
boutons  et  liseres.  De  fait  les  boutons  sont  tres 
employes  comme  ornements  sur  les  costumes.  lis 
sont  en  os,  en  corne,  en  galalithe  ou  recouverts  d'e- 
toffe  ou  de  chevreau. 
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On.  dit  beaucoup  de  bien  du  tissu  a  carreaux 
pour  les  costumes,  mais  les  fabricants  craignent 
lie  ne  pouvoir  obtenir  de  grandes  quantites  de  cet 
article.  Les  tissus  les  plus  employes  sont:  la  ga- 
bardine, la  tricotine,  les  serges  tricot,  le  croise 
Poiret,  le  velours  a  damier  ainsi  que  quelques 
tweeds  et  quelques  tissus  gris  fantaisie. 

Sans  contredit  tous  les  modeles  pour  sport 
seront  bons.  La  vogue  phenomenale  des  man- 
teaux  courts  en  cuir  se  continuera  sans  aucun 
doute  pendant  tout  le  printemps,  surtout  en  dehors 
de  la  ville.  D'autres  manteaux  de  sport  se  font 
en  tissu  polo,  en  tweeds  caoutchoutes,  en  jerseys 
bruyere  et  en  lainages  a  carreaux.  Plusieurs  de 
ces  derniers  sont  faits  avec  des  plaids  dont  la 
f range  est  employee  comine  garniture  pour  le  col 
et  le  bord  inferieur.  En  general  les  manteaux 
mesurent  de  36  a  46  pouces  de  I'encolure  jusqu'au 
bas  du  dos.  lis  sont  sans  ceinture  et  largement 
bouillonnes  en  arriere.  Les  manches  sont  inse- 
rees  dans  une  emmanchure  basse  ou  du  style 
raglan.  Les  modeles  plus  habilles  sont  de  la  cou- 
pe du  manteau  a  pelerine.  lis  differentt  de  l'an- 
cien  igenre  dolman  en  ce  qu'il  y  a  ordinairement  un 
manteau  de  dessous  avec  une  enorme  pelerine 
qui  le  recouvre.  Le  velours,  les  duvetyns,  les  cor- 
des  cameleon  et  tissus  similaires  sont  employes 
pour  ces  manteaux.  Les  teintes  brunes  sont  tres 
en  faveur  pour  les  manteaux  separes. 

Les  robes  tailleur  a  effet  droit  seront  encore 
en  vogue  pour  le  printemps.  II  n'y  a  aucun  doute 
que  la  province  va  tabler  largement  sur  la  robe 
chemise  avec  encolure  ronde  ou  carree,  manches 
inserees  et  ceintures  etroites  en  meme  tissu.  Le 
seul  changement  sera  dans  la  longueur  et  la  lar- 
geur  du  costume.  II  sera  plus  court  et  un  peu 
plus  large  tout  comme  les  jupes  de  costumes.  Les 
robes  chemises  ayant  une  petite  echancrure  a  la 
hanche  pour  permettre  l'effet  de  la  forte  hanche  le 
devant  et  l'arriere  droits  se  repetent  souvent  dans 
les  modeles  de  printemps.  Elles  semblent  se  ven- 
dre  surtout  dans  les  grandes  villes.  Elles  se  font 
avec  des  manches  courtes  ou  longues.  Ordinaire- 
ment les  manches  longues  sont  considerees  meil- 
leures.  Une  maison  qui  fait  un  peu  d'originalite 
offre  des  robes  de  rue  en  drap  dans  le  genre  man- 
teaux. Ces  robes  ont  des  tuniques  ou  des  blouses 
de  dessus  qui  leur  donnent  l'apparence  d'un  man- 
teau de  costume.  II  y  a  aussi  des  nouveautes 
qu 'offre  une  grande  maison  de  couture  sous  forme 
de  robes  avec  echarpe  chale  de  tissu  assorti.  On 
explique  que  ce  modele  ressemble  a  un  costume  et 
toute  beaucoup  moins  cher.  Les  robes  blousees 
se  trouvent  dans  quelques  modeles  pour  jeunes  lil- 
ies et  un  grand  nombre  sont  faites  dans  le  igenre 
Eton.  Quelques  robes  cheres  sont  offertes  dans 
le  genre  ajuste  avec  large  ceinture  et  jupe  circu- 
laire. 

I  est  bon  de  noter  qu'il  y  a  beaucoup  d'encolu- 


res  carrees.  Ce  genre  est  meilleur  que  I'encolure 
ronde  ou  droite.  Les  encolures  en  forme  d'oeuf 
sont  egalement  tres  gotitees. 

Outre  les  tricolettes,  tricotines,  gabardines  et 
serges,  les  lainages  a  careaux  ecossais  sont  utili- 
ses pour  les  robes  de  ville.  Celles-ci  se  font  sans 
garniture  a  l'exception  de  poches  de  tissu  souple 
ou  d'une  ceinture  de  cuir.  Les  robes  de  drap  uni 
ont  une  garniture  de  boutons,  des  noeuds  de  ruban, 
de  la  broderie  de  soie  floche,  broderie  a  la  main, 
soutache,  et  des  ornements  de  frange  etroite  et 
de  glands. 

Tout  fait  prevoir  une  nouvelle  vogue  pour  le 
taffetas  au  printemps.  Le  bleu  marine,  le  noir  et 
les  brims  or  sont  particulierement  bons.  Les  fron- 
ces,  les  voltants  et  les  plisses  sont  employes  en 
abondance.  On  combine  le  satin  et  les  chiffons  im- 
primes  pour  les  femmes  agees.  On  offre  egalement 
de  nombreux  foulards  de  dessin  nouveau. 

Les  soies  sont  si  cheres  que  les  fabricants  pre- 
voient  une  grosse  saison  pour  les  cotonnades.  Les 
voiles,  les  tissus  suisses  a  pois,  le  crepe  francais 
comme  l'organdi  sont  a  l'ordre  du  jour.  Le  blanc 
et  les  teintes  pastel  dominent.  Beaucoup  de  robes 
ont  une  garniture  de  ruban  etroit  a  la  ceinture,  a 
I'encolure  et  au  bas  des  manches  courtes. 

Les  fabricants  de  robes  de  haut  style  prevoient 
une  forte  saison  de  robes  de  lingerie.  Une  maison 
fabrique  egalement  des  robes  toutes  en  dentelle. 

De  tous  les  cotes  la  vogue  va  croissant  pour 
la  blouse  faite  a  la  main.  Ce  n'est  pas  seulement 
le  voile  blanc  que  Ton  emploie  a  cet  effet,  mais 
aussi  la  fine  batisse  en  blanc  ou  en  couleur  ainsi 
que  le  linon  a  mouchoirs.  Tres  peu  du  travail  a  la 
main  est  fait  a,  New- York.  Les  marchandises  sont 
expedites  a  Porto  Rico  et  aux  Philippines,  ou  sont 
faits  la  broderie  et  l'ajourage  et  elles  sont  ensuite 
retournees.  Les  blouses  se  font  en  deux  modeles: 
Le  "slip  on"  avec  encolure  ronde  et  manches  cour- 
tes ordinairement  du  genre  kimono  et  le  modele 
ouvert  en  avant  avec  encolure  carree  ou  en  forme 
de  V  et  la  manche  longue  ordinaire  inseree.  Beau- 
coup de  blouses  slip-on  ou  boutonnees  en  arriere 
ont  des  empiecements  de  dentelles  et  se  font  sans 
col.  Les  dentelles  le  plus  employees  sont  le  filet, 
le  crochet  d'Irlande,  la  Valenciennes  et  le  point  de 
Venise. 

On  s'attend  a  ce  que  les  blouses  par-dessus  la 
jupe  faites  en  chiffons  de  haute  qualite  se  vendent 
bien  au  printemps.  Les  modeles  courts  sont  con- 
sideres  plus  chics  que  les  genres  longs  russes  ou 
cosaques.  On  en  fait  une  grande  variete.  Les  unes 
sont  tres  amples  et  s'arretent  aux  hanches,  n'etant 
retenues  que  par  une  ceinture  en  chiffon.  D'autres 
sont  fixees  sur  des  ceintures  de  satin  assez  larges 
pour  que  la  blouse  repose  sur  les  hanches.  Celles- 
ci  ont  des  volants  ou  des  peplums  qui  les  terminent 
dans  le  bas.    Beaucoup  de  blouses  en  chiffons  sont 
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boutonnees  en  arriere  ou  du  genre  "slip  on".  La 
moitie  des  echantillons  a  peu  pres  ont  des  manches 
kimono  courtes. 

De  jolis  modeles  se  font  en  coton  epais  fini  toile 
largement  garni  de  broderie  de  laine. 

Dans  les  jupes  ce  sont  les  modeles  de  sport  qui 
stmt  en  grande  demande.  Les  plaids  ecossais  sont 
ordonnes  pour  le  printemps.  Les  velours  a  damier 
sent  egalement  parmi  les  meilleurs  tissus,  pour  les 
modeles  plisses  ou  accordeon.  Les  ceintures  sont 
plus  larges  qu'a  la  saison  derniere.  Les  jupes  de 
soie  se  font  pour  la  plage.  La  plupart  sont  plissees 
accordeon  ou  a  petits  plis. 

La  gabardine  est  le  tissu  le  plus  employe  pour 
les  jupes  en  colon  lavable  et  les  petits  plis  a  l'ai- 
guille  sont  la  garniture  favorite. 

Le  satin  epais  est  un  des  tissus  dont  on  parle 
le  plus  chez  les  modistes.  On  en  fait  de  petits  cha- 
peaux  ou  des  turbans  drapes.  Les  couleurs  qui 
semblent  devoir  etre  adoptees  sont  rouge  tomate, 


feu  et  differentes  teintes  de  rose.  Les  chapeaux  en 
satin  se  font  presque  sans  garniture,  a  l'exception 
de  quelque  ornement  tel  que  boucle  de  jais  ou 
perles. 

Ces  chapeaux  se  pretent  adtnirablement  au 
voile.  Sans  aucun  doute  les  voiles  se  vend^pnt  bien 
au  printemps. 

Sur  le  coton  comme  sur  la  soie  le  tulle  et  la 
dentelle  sont  employes  en  abondance  comme  gar- 
niture. On  rapporte  que  de  grandes  quantites  de 
crochet  d'Irlande  ont  ete  achetees  par  des  fabri- 
cants  de  lingerie.  Le  torchon,  le  filet  et  la  dentelle 
de  Venise  sont  egalement  employes.  Sur  quelques 
cotonnades  a  prix  populaires  on  applique  des  des- 
sins  en  ruban  comme  garniture. 

Le  sous-vetement  athletique  se  vend  toujours 
bien.  II  se  fait  en  soie  tout  comme  en  coton.  II  y 
a  quelques  tissus  de  soie  et  de  coton  qui  ont  etc"  in- 
troduits  dernierement  et  dont  on  dit  beaucoup  de 
bien. 


Resume  du  marche  du  commerce  de  nouveautes. 


D'une  facon  generale  les  articles  de  nouveau- 
tes se  sont  vendus  regulierement  pendant  tout  le 
mois,  mais  quelques  genres  de  robes  confection- 
nees  ont  subi  une  legere  depression.  La  vente  des 
costumes  est  lonibee  vers  la  fin  d'oetobre,  et  en  no- 
vembre  les  marchands  de  toutes  les  parties  du  pays 
faisaient  des  reductions  de  50%  pour  se  dSbarras- 
ser  du  stock  invendu.  Si  Ton  considere  l'ensem- 
ble  du  pays,  le  chiffre  d'affaires  en  costumes  a  ete 
plutot  desappointant  et  encore  aujourd'hui  les 
stocks  sont  plus  forts  qu'ils  ne  devraient  l'etrr. 
malgre  les  rabais  consent  is.  Comme  les  mate- 
riaux     employ*  style  etaient  tout  ce  qu'on 

pent  desirer  de  mieux,  il  semblerait  que  les  prix 
aient  depasse"  la  limite  que  peut  atteindre  la  classe 
moyenne.  a  l'exception  des  riches  et  toute  nouvel- 
Le  augmentation  an  printemps  est  attendue  avec 
interet.  D'aucuns  disenl  que  meme  avec  des  prix 
plus  Aleves,  la  saison  de  printemps  sera  meilleurs, 
parce  que  les  costumes  se  vendent  toujours  plus 
au  printemps  qu'a  l'automne,  ce  qui  est  absolu- 
nient  vrai. 

Les  materiaux,  egalement  tres  chers,  se  sont 
tres  bien  vendus.  Le  reassortiment  n'a  ete  que 
moyen,  bien  que  quelques  acheteurs  des  plus  inipor- 
,tants  aienl  beaucoup  achete  sur  le  marche  de 
New- York  en  fin  de  saison  ou  ils  pouvaient  profit er 
d'offres  extraordinair'es.  Parfois  durant  le  mois, 
il  a  fallu  fain  des  reductions  pour  atteindre  le 
chiffre  du  jour  correspondant  de  l'annee  derniere, 
mais  dans  l'ensemble  les  prix  se  sont  bien  mainte: 
nus.  Les  plus  fortes  reductions  ont  ete  faites  sur  les 
articles  importes  les  plus  chers  qui  ont  ete  reduits 
de  moitie  pour  etre  ecoules  avant  la  fin  de  l'annee. 


Quelques  fabricants  ont  deja  sorti  leur  premie- 
re collection  d'articles  courants  pour  le  printemps 
et  d'apres  les  rapports  recueillis  dans  1  'entourage 
des  fabriqueSj  les  affaires  se  presentent  bien.  Pour 
le  ler  Janvier,  la  plupart  des  fabricants  auront 
sur  la  route  une  nouvelle  collection  qui  comprendra 
plus  de  genres  differents. 

Les  robes  ont  tenu  leur  place  pendant  toute 
la  saison,  les  robes  de  tous  genres  ont  ete  de- 
mandees.  depuis  le  tailleur  le  plus  uni  jusqu'au 
modele  le  plus  travaille  pour  soiree.  Vers  la 
fin  du  mois  quelques  depressions  se  sont  fait  sen- 
tir  ca  et  la  et  quelques  fabricants  se  sont  plaints 
que  les  acheteurs  profitaient  du  retard  de  livrai- 
son  pour  retourner  la  marchandise  qu'ils  crai- 
gnaient  de  ne  pouvoir  vendre.  Les  acheteurs  ne 
voient  pas  d'un  bon  oeil  aucun  affaissement  des  af- 
faires,mais  la  plupart  des  fabricants  sont  tres  en 
retard  pour  leurs  ordres  et  en  meme  temps  sont 
anxieux  de  sortir  leurs  articles  de  printemps,  de 
sorte  qu'ils  se  seraient  pas  tres  affectes  si  les  affai- 
res ralentissaient  quelque  peu.  Les  stocks  du  de- 
tail sont.  dit-on,  assez  importants  dans  tout  le  pays. 

Les  blouses  ne  se  sont  pas  vendues  dans  le  de- 
tail aussi  bien  qu'on  l'esperait,  et  les  stocks  sont 
plutot  charges.  La  Georgette  continue  a  etre 
le  tissu  qui  se  vend  le  'mieux,  bien  qu'on  ait  intro- 
duit  le  tulle,  le  chiffon  le  crepe  de  Chine  et  de  nom- 
breuses  fantaisies.  La  semaine  nationale  de  la- 
blouse,  qui  a  eu  lieu  en  novembre  a  fait  sortir  de 
grandes  quantites  de  marchandises  dont  une 
grande  partie  a  change  de  mains.  L"'over-blouse" 
a  ete  un  des  succe's  de  la  saison  et  on  le  retrouve 
encore    pour  le  printemps  en  soie,  en  coton,  ou  en 
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tricolette.  Les  voiles  tres  fins  se  vendent  pour  le 
printemps  et  on  pense  que  le  prix  exorhitant  de 
la  sole  portera  l'attention  du  consommateur  vers 
les  cotonnades,  pricipalement  ces  voiles  fins. 

En  dehors  des  modeles  courants,  il  y  a  un  as- 
sortiment  varie  de  jupes  fantaisies  dans  les  maga- 
sins,  et  tout  semble  indiquer  que  les  articles  genre 
sport  auront  le  plus  de  faveur  au  printemps.  Les 
lainages  a  damiers  et  a  carreaux  rivalisent  avec 
les  soies  fantaisie.  Les  inodeles  a  coupe  droite 
sont  toujours  preferes  a  la  coupe  circulaire  qui  ne 
fait  pas  beaucoup  de  progres  mais  qui  pourra  avoir 
quelque  succes  d'ici  un  mois. 

La  vente  des  articles  de  cou  a  ete  quelque  peu 
calme  ce  mois-ci  dans  le  gros  comme  dans  le  detail 
et  jusqu'au  ler  decembre  il  n'y  a  pas  eu  d'achats 
importants  pour  la  Noel.  Les  dentelles  et  les  tul- 
les sont  en  tres  grandes  demandes  ainsi  que  les 
organdis  que  Ton  suggere  pour  le  printemps. 

La  dentelle  et  le  tulle  en  piece,  en  coton  ou 
en  soie  se  vendent  pour  le  printemps  aux  fabri- 
cants  de  robes,  de  lingerie,  de  blouses  et  d'articles 
de  cou  et  Ton  pense  que  ce  n'est  qu'une  affaire  de 
temps  pour  que  les  dentelles  de  differentes  largeurs 
aient  une  vogue  exceptionnelle.  On  a  vendu  beau- 
coup  de  rubans  pour  la  Noel.  Les  petits  sacs  a 
main  et  les  bourses  se  sont  vendues  plus  vite  qu'on 
ne  pouvait  les  fabriquer  et  les  fabricants  sont  d'a- 
vis  qu'ils  sont  sur  le  point  de  desappointer  beau- 
coup  de  leurs  clients  par  suite  du  manque  de  main- 
d'oeuvre  qui  les  empeche  d'activer  la  production. 

Les  fabricants  de  corsets  ont  achete  des  matie- 
res  premieres  aux  prix  en  vigueur  au  moment  de 


la  livraison,  ce  qui  les  place  dans  une  position  tres 
difficile  au  sujet  des  prix  qui  doivent  survenir  jus- 
qu'a  la  livraison.  Mais  quel  que  soit  le  prix,  il  sem- 
ble qu'on  n'ait  pas  grand  peine  a  vendre  la  mer- 
chandise, car  les  acheteurs  isont  deja  sur  le  marche 
pour  le  printemps  prochain  et  sont  disposes  a  pla- 
cer des  ordres  importants  pour  livraison  tres  eloi- 
gnee.  Quelques  fabricants  n'ont  pas  encore  ter- 
mine  leurs  ordres  du  printemps  dernier.  Les  mo- 
deles  de  printemps  sont  sortis  et  seront  soumis  aux 
acheteurs  dans  le  courant  de  decembre. 

Les  tissages  regorgent  de  commandes  et  re- 
fusent  d'en  prendre  d'autres  pour  le  moment.  Les 
soies  de  toutes  sortes  sont  tres  difficiles  a  obtenir 
les  cotons  sont  presque  aussi  rares  et  on  n'offre 
que  tres  peu  de  lainages  anglais  sur  le  marche.  Les 
filatures  canadiennes  ont  plus  qu'elles  ne  peuvent 
faire  a  satisfaire  leur  clientele  et  les  filatures  ame- 
ricaines  sont  a  peu  pres  dans  le  meme  cas  et  ne 
sont  guere  desireuses  d'accepter  les  commandes 
canadiennes  pour  le  moment. 


Tout  semble  dSpendre  de  la  main-d'oeuvre 
qui  est  l'article  le  plus  difficile  et  le  plus  cher  qui 
soit  sur  le  marche.  II  semble  qu'on  soit  arrive 
a  un  maximum  de  salaire  avec  un  minimum  de 
production.  Les  fabricants  disent  que  les  boni  ne 
servent  a  rien  et  que  plus  on  paye  les  ouvriers, 
moins  ils  sont  disposes  a  produire.  S'ils  peuvent 
gagner  leur  vie  en  ne  travaillant  que  trois  jours  par 
semaine,  pourquoi  travailler  cinq  jours  et  demi? 
Tel  semble  etre  le  raisonnement  de  la  plus  grande 
partie  des  travailleurs. 


MANTEAUX 


La  plupart  des  manufacturiers  de  manteaux 
travaillent  a  leurs  modeles  de  printemps,  quelques 
rares  d'entre  eux  ont  deja  leurs  modeles  sur  la 
route,  mais  en  general  les  collections  ne  sortiront 
pas  beaucoup  avant  le  ler  Janvier.  Apres  l'expe- 
rience  de  cet  automne,  on  s'attend  a  ce  que  les 
acheteurs  soient  en  humeur  de  placer  leurs  ordres 
plus  tot  et  les  fabricants  sont  egalement  desireux 
de  commencer  de  bonne  heure  en  raison  de  la  si- 
tuation de  la  main-d'oeuvre  qui  ne  s'ameliore  pas 
beaucoup. 

On  parle  deja  d'une  autre  greve;  mais  on  ne 
peut  dire  encore  si  elle  se  realisera.  II  est  rumeur 
cependant  que  l'union  va  tenter  un  nouvel  effort 
pour  obtenir  le  travail  a  la  semaine  pour  ses  mem- 
bres.  Les  fabricants  dont  les  usines  emploient  des 
hommes  non-unionistes  ou  des  femmes  disent  qu'- 
une greve  ne  les  toucherait  pas  parce  qu'ils  sont 
maintenant  independants  de  l'union,  ceux  qui  em- 
ploient les  ouvriers  de  l'union  attendent  pour  voir 
ce  qui  va  se  passer,  mais  ne  semblent  pas  bien  in- 
quiet*. 


En  parlant  du  travail  a  la  semaine  un  fabri- 
cant  de  grande  experience  declarait  que  d'une  fa- 
con  le  travail  a  la  semaine  serait  une  bonne  chose 
pour  le  fabricant,  parce  qu'il  supprimerait  la  fixa- 
tion des  prix  qui  se  repete  a  chaque  saison,  mais 
une  consequence  inevitable  de  ce  systeme  serait  la 
reduction  de  la  production.  Quant  a  avoir  52  se- 
maines  de  travail  dans  l'annee,  ajoute  ce  meme 
fabricant,  il  est  inutile  d'essayer  d'obtenir  une  cho- 
se pareille,  car  elle  est  impossible.  A  chaque  sai- 
son c'est  la  meme  chose,  il  faut  que  le  travail  de  24 
semaines  soit  expedie  en  seize  semaines  pendant 
lesquelles  nos  ouvriers  doivent  gagner  suffisam- 
ment  pour  vivre  pendant  les  huit  autres  semaines. 

II  a  fallu  faire  beaucoup  de  triage  paraii  les 
nouveaux  ouvriers,  ce  qui  n'est  que  nature!  Un 
fabricant  qui  emploie  presque  exclusivement  d'an- 
ciens  soldats  declare  que  sur  une  soixantaine  qu'il 
a  mis  a  l'essai,  il  en  a  maintenant  environ  35  qui 
promettent  de  devenir  des  ouvriers  experts.  Un 
autre  qui  emploie  des  femmes  dit  qu'elles  ne  pro- 
duisent  pas  autant  que. les  hommes.  mais  qu'il  es- 
pere  qu'a  une  prochaine  saison  elles  seront  capa- 
bles  de  gagner  de  bons  salaires  en  travaillant  aux 
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pieces.  Une  autre  niaison  qui  emploie  des  femmes 
dit  qu'elle  croit  que  son  experience  a  ete  des  plus 
satisfaisantes  et  que  lorsque  les  femmes  seront 
devenues  assez  expertes  pour  gagner  de  bons  sa- 
laires,  on  pourra  avoir  plus  de  confiance  en  elles 
que  dans  les  hommes,  car  elles  ne  sont  pas  conti- 
nuellement  a  demander  des  augmentations. 

La  caracteristique  des  derniers  modeles  de 
printemps  est  le  dos  extremement  ample.  Des 
maisons  locales  montrent  des  modeles  avec  trois 
plis  non  presses  au  corsage  et  la  jupe  pendant  am- 
ple. La  manche  est  egalement  une  question  in- 
teressante.  L'emmancheure  n'est  pas  aussi  large 
que  dans  les  manteaux  d'hiver,  sans  cependant  etre 
petite. 

Malgre  quelques  plaintes  du  commerce  de  de- 
tail, dans  l'ensemble  la  demande  a  ete  tres  bonne 
durant  toute  la  saison.  La  chaleur  a  naturelle- 
ment  retarde  la  vente  des  articles  courants,  mais 
les  marchandises  cheres  se  sont  enlevees  rapide- 
ment  tout  le  long  de  la  saison.  Les  manteaux  a 
cols  de  fourrure  sont  ceux  qui  se  sont  le  mieux  ven- 
dus  pendant  toute  la  saison.  Un  point  interessant 
a  noter  c'est  que  les  articles  bon  marche,  bien  que 
de  bonne  apparence,  n'ont  pas  £t£  £coul6s  aussi  ra- 
pidement  qu'on  l'esperait. 

L'opossum  d'Australie  a  6te  en  faveur  comme 
garniture,  le  castor  et  le  phoque  d'Hudson  se  sont 
egalement  bien  vendus. 

Les  tabliers  couvre-tout  sont  un  article  im- 
portant dans  la  rayon  des  robes  d'interieur  oil  on 
les  vends  d'ordinaire.  On  les  trouve  dans  toutes 
sortes  de  modeles  et  quelques-uns  sont  presque  de 
veritables  robes. 


COSTUMES 

La  question  des  costumes  est  pratiquement 
close  pour  cette  saison.  De  l'avis  general  il  y  a 
eu  un  desappointcment  chez  la  plupart  des  gerants 
de  rayons  et  la  cause  peut  sans  aucun  doute  en 
etre  imputee  aux  prix  eleves  qui  ont  certainement 
empeche  la  classe  moyenne  d'acheter  surtout  des 
costumes  d'automne  qui  sont  toujours  moins  de- 
manded que  ceux  de  printemps.  Les  eloffes 
etaient  splendides,  les  modeles  Staient  bons  et  le 
public  avait  envie  d'acheter,  mais  aux  prix  cotes, 
la  demande  etait  exager£e  par  ceux  qui  conside- 
raient  une  saison  de  costumes  de  l'ancien  temps. 
Quelques  maisons  declarent  avoir  fait  une  bonne 
saison,  mais  ce  n'est  pas  le  cas  en  general. 

Les  stocks  en  mains  varient,  quelques-uns  sont 
arrives  a  la  fin  de  la  saison  avec  plus  de  marchan- 
dises qu'ils  n'en  devraient  avoir,  mais  dans  l'ensem- 
ble les  stocks  ne  sont  pas  exag6r6s  pour  cette  epo- 
que  de  l'annee,  les  commercants  ayant  commence" 
de  bonne  heure  a  liquider  en  offrant  des  prix  r6- 
duits,  qui  sont  toujours  a  Pordre  du  jour.    Mais 


meme  a  ces  prix  beaucoup  de  clientes  trouvaient 
les  costumes  trop  chers  comparativement  a  ce 
qu'elles  payaient  il  y  a  trois  ou  quatre  ans. 

Les  fabricants  de  Montreal  se  sont  offerts  la 
part  du  lion  dans  le  commerce  canadien  des  cos- 
tumes cet  automne  en  raison  de  la  greve  de  Toron- 
to, mais  a  moins  de  nouveaux  troubles,  les  maisons 
de  Toronto  esperent  pouvoir  satisfaire  leur  clien- 
tele pour  le  printemps  prochain. 

Les  fabriques  travaillent  actuellement  leurs 
modeles  de  printemps,  tres  peu  ont  deja  leur  pre- 
miere collection  sur  la  route.  Ces  echantillons 
sont  certes  de  genre  tres  courant  et  pour  le  pre- 
mier janvier  ils  auront  comme  les  autres  les  nou- 
veaux modeles  elegants  pour  le  printemps. 

L'ampleur  des  cot6s  qui  s'est  manifeste  dans 
le  peplum  de  l'hiver  dernier  se  repete  dans  la  pre- 
miere collection  de  printemps  avec  l'espoir  qu'un 
changement  de  ce  genre  avec  la  jaquette  droite 
stimulera  la  vente.  Ce  genre  est  presente  dans 
une  variete  de  modeles  et  quelques-uns  sont  plu- 
tot  fortement  accentues.  D'apres  un  rapport  de 
New-York,  ce  marche  compte  que  ce  genre  de  ja- 
quette de  costume  sera  plutot  adopte  par  la  clien- 
tele populaire  tandis  que  la  clientele  plus  riche  pre- 
ferera  le  tailleur  uni. 

Les  manteaux  elegants  ont  des  poches  fantai- 
sie,  tombant  quelquefois  plus  bas  que  le  bord  de 
la  jaquette  et  sont  souvent  plus  longs  sur  les  cotes 
qu'en  avant  et  en  arriere.  Le  col  est  du  genre 
chale  long  et  Stroit  Le  bas  de  la  jupe  est  a  9  ou 
10  pouces  de  terre  et  sa  largeur  varie  de  iy2  a  2 
verges.  Les  garnitures  indiquees  pour  le  moment 
sont  les  boutons,  la  soutache,  des  tetes  de  fleches 
<jn  soie,  la  broderie  en  soie  floche. 

On  parle  beaucoup  de  combinaisons  pour  les 
costumes  de  printemps,  par  exemple  jaquette  en 
drap  uni  avec  jupe  a  damier  ou  a  carreaux  avec 
garniture  de  meme  tissu  sur  la  jaquette. 

Le  tissu  palm  beach  en  bruyere  melange  est 
une  des  nouveautes  offertes  pour  les  costumes 
d'enfants,  qui  se  font  en  styles  classiques. 


LES  ROBES 


Les  coupes  droites  en  tricotines,  serges  et  jer- 
seys et  pour  les  satins  et  les  soies  la  forme  cerf- 
volant  quelque  peu  mode>(§e.  L'ampleur  est  ob- 
tenue  au  moyen  de  plis  de  tous  genres  suivant  la 
fantaisie  du  dessinateur.  Les  jupes  se  font  mode- 
rement  etroites  et  la  distance  du  bord  a  terre  est 
d'environ  8  a  10  pouces. 

Les  robes  de  soie  se  font  avec  la  manche  ki- 
mono ou  la  manche  a  meme,  longue  ou  courte. 
courte  signifiant  an  coude  On  prevoit  que  les 
robes  de  drap  auront  les  manches  jusqu'au  poi- 
gnet  excepte  pour  celles  en  jersey  de  laine  lorsqu'or 
les     fait  courtes  pour  le  sport.     Le  taffetas  et  le 
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foulard  semblent  devoir  etre  en  grande  demande 
pour  le  printemps  et  l'ete. 

Les  fabricants  prevoient  une  plus  grande  de- 
mande pour  les  robes  lavables  en  coton,  en  raison 
du  prix  exorbitant  des  soies,  des  satins  et  des  lai- 
nages. Les  voiles  brod6s  a  la  main,  la  mousseline 
Suisse  a  pois  et  les  crepes  brodes  francais  sont  par- 
mi  les  nouveautes  que  Ton  s'attend  a  voir  revenir 
en  vogue  a  l'ete  prochain.  Les  voiles  de  couleur 
ou  imprimes  seront  tres  apprecies  pour  les  modeles 
classiques  ou  moyens. 

La  plupart  des  modeles  exposes  pour  le  prin- 
temps ont  la  taille  plutot  basse,  mais  jusqu'a  pre- 
sent la  taille  n'est  pas  encore  clairement  definie 
excepte  dans  les  modeles  ou  le  corsage  blouse  par 
dessus  la  jupe.  L'encolure  continue  a  etre  tres 
unie,  en  rond,  pu  ellipse,  en  U  ou  en  carre  avec  fer- 
meture  ordinairement  visible  et  une  legere  ouver- 
ture  au  centre  ou  sur  le  cote  dans  les  genres  "slip- 
over". 

Les  fabricants  canadiens  sortiront  de  bonne 
heure  leurs  echantillons  de  printemps.  Beaucoup 
d'eux  etaient  a  New- York  durant  le  mois  de  novem- 
bre  pour  chercher  de  nouvelles  modes  et  ont  com- 
mence leur  collection  d'echantillons  des  leur  re- 
tour,  lis  ont  confiance  dans  une  bonne  saison  de 
printemps  bien  qu'ils  avouent  franchement  que  les 
prix  vont  encore  monter.  Les  materiaux  et  la 
main-d'oeuvre  coutent  plus  cher  et  naturellement 
le  consommateur  devra  payer  le  surplus  pour  cou- 
vrir  le  cout  de  production. 

Les  robes  de  toute  sorte  se  vendent  bien.  Les 
robes  de  soirees  s'ecoulent  rapidement  dans  le  de- 
tail. Les  robes  de  ville  et  d'apres-midi  tiennent 
bien  leur  place  aussi  bien  dans  le  gros  que  dans  le 
detail  et  les  affaires  en  general  semblent  absolu- 
ment  satisfaisantes. 

Pour  les  robes  de  soiree  la  haute  soeiete  sem- 
bje  donner  la  preference  au  noir,  quoique  les  bro- 
carts  a  effets  metalliques,  les  velours  chiffons  les 
dentelles  chantilly  et  les  tulles  soient  en  grande 
demande.  Les  velours  chiffons,  quoique  tres  ra- 
res,   deviennent   excessivement  populaires. 

Les  garnitures  en  plumes  sont  tres  employees 
pour  les  robes  de  soiree  ainsi  que  les  bouquets  de 
corsage,  le  jais  et  les  dentelles  metalliques. 

Pour  les  robes  de  ville,  la  soutache  de  soie 
noire  et  la  broderie  semblent  etre  les  deux  garni- 
tures qui  se  porteront  au  printemps,  mais  une  in- 
novation,  c'est  le  cuir  qui  arrive  comrae  fantaisie 
et  dont  le  succes  dependra  de  son  merite  lorsqu'il 
aura  ete  essaye  dans  la  clientele  populaire.  Dans 
les  articles  bon  marche  on  peut  pour  reduire  le 
prix  de  revient  remplacer  le  cuir  par  des  imitations. 


LES  JUPES 

II  y  a  un  grand  nombre  de  modeles  de  jupes  ce 
mois-ci,  cependant  il  n'y  a  aucun  changement  reel 
ni  aucune  idee  reellement  nouvelle.  Les  vieilles 
idees  ont  ete  retravaillees  avec  de  bons  resultats. 
Parmi  les  nouveaux  articles  recus  il  y  a  toute  une 
se>ie  pour  le  Sud,  qui  est  un  peu  en  avance,  car  l'e- 
talage  de  ces  articles  n'a  guere  lieu  avant  les  fetes. 
Les  modeles  de  sport  semblent  devoir  tenir  une  pla- 
ce importante  dans  les  ventes  de  jupes  au  prin- 
temps prochain.  Les  fabricants  s'appretent  a  en 
mettre  un  grand  nombre  dans  leur  premiere  col- 
lection. Elles  seront  faites  en  lainages  a  carreaux 
ou  a  damier  ainsi  qu'en  soieries  de  fantaisie  de 
forme  droite  ou  circulaire.  Des  poches  rapportees 
donnent  l'aspect  cerf-volant  a  quelques-unes  des 
jupes  droites.  La  distance  du  sol  varie  de  8  a,  10 
pouces  et  les  jupes  mesurent  de  iy2  a  2  verges  de 
large,  laissant  a  chacune  le  soin  de  juger  la  ques- 
tion de  longueur  et  de  largeur.  La  broderie,  les 
boutons,  la  soutache  et  les  plis  sont  les  garnitures 
employees  pour  rehausser  la  simplicity  des  jupes. 

Tout  fait  prevoir  que  les  jupes  nouveaute  fe- 
ront  rage  plus  que  jamais. 

Les  premieres  collections  montrent  a  l'evi- 
dence  que  les  soies  et  satins  fantaisie  retrouveront 
toute  leur  ancienne  popularity  au  printemps  et  a 
l'ete  prochain,  specialement  pour  la  clientele  du 
Sud.  Les  fabricants  de  ces  fantaisies  ont  tout  fait 
pour  cela. 

On  parle  beaucoup  des  lainages  a  carreaux  ou 
a  damiers  pour  les  jupes  separees  de  printemps, 
bien  que  ces  tissus  augmentent  constamment  de 
prix.  Le  velours  a  damier  semble  avoir  la  prefe- 
rence de  la  clientele  courante  avec  des  combinai- 
sons  de  couleurs  de  meme  teinte  pour  eviter  les 
contrastes.  Dans  les  carreaux  au  contraire  on 
trouve  des  contrastes  frappants  comme  le  jaune  et 
le  noir. 

Bien  qu'il  y  ait  quelques  modeles  de  jupes  cir- 
culaires,  les  faricancs  ne  pensent  pas  qu'elles  tien- 
dront  le  marche.  On  croit  qu'au  debut  du  prin- 
temps il  y  aura  un  grand  pourcentage  de  jupes 
droites,  dont  beaucoup  avec  poches  appliquees  pour 
donner  la  silhouette  cerf-volant  qui  semble  revenir 
plus  forte  qe  jamais.  Les  plisses  parapluie  sont 
egalement  employes  pour  obtenir  cette  silhouette. 
Le  plisse  accordeon  sera  porte  sur  les  jupes 
nouvelles  et  en  outre  le  galon  est  quelquefois  appli- 
que en  spirales,  ce  qui  est  d'un  effet  des  plus  artis- 
tiques  lorsque  les  .plis  s'ouvrent  pendant  la  marche. 
De  larges  bandes  de  broderies,  des  soutaches 
tnilitaires  et  des  boutons  sont  employes  comme 
garnitures.     Les  ceintures  sont  plus  larges. 

Les  premiers  modeles  de  jupes  lavables  sont 
en  gabardine  et  de  forme  droite,  les  plus  habillees 
sont  joliment  brodees. 
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TISSUS 

Les  fabrioants  de  costumes  et  manteaux  ont 
fait  leurs  achats  de  tissus  classiques  pour  le  prin- 
temps  et  comme  il  semble  ne  pas  y  avoir  beaucoup 
de  fantaisies  offertes,  on  peut  dire  qu'ils  ont  fait 
leurs  achats  de  printemps  et  qu'ils  en  attendent 
•maintenant  la  livraison.  Les  tissus  canadiens  ont 
ete  achetes  autant  que  possible  pour  economiser 
les  droits  de  douane,  mais  malheureusement  les  fila- 
tures canadiennes  ne  sont  pas  capables  de  four- 
nir  a  toute  la  consommation,  et  laissent  ainsi  en- 
core une  large  place  aux  filatures  anglaises  et  am6- 
rieaines. 

Les  filatures  du  pays  ont  fourni  de  grandes 
quantity  de  tweed  et  de  velours  ainsi  que  quelques 
serges,  mais  les  articles  riches  proviennent  d'An- 
gleterre  et  les  fantaisies  des  Etats-Unis. 

Les  tweeds,  les  velours,  le  silvertone,  le  covert 
cloth,  la  tricotine,  la  serge  et  la  gabardine  sont  les 
principaux  lainages  achetes  par  les  fabriques  de 
costumes  et  manteaux. 

D'une  facon  generale  pour  les  robes  c'est  le 
taffetas  et  le  foulard  dont  on  parle,  et  toutes  les 
soies  sont  difficiles  a  se  procurer.  On  dit  commu- 
ru'ment  dans  la  partie  que  le  niarche  de  la  soie  est 
devenu  insense.  II  y  a  une  tres  grande  raretS  ap- 
parente  de  marchandise  et  les  prix  s'61event  au-dela 
de  toute  raison.  Les  filatures  de  soie  ont  vendu 
leur  production  pour  le  printemps  et  refusent  d'ac- 
cepter  aucun  nouvel  ordre  a  aucun  prix  pour  une 
periode  indelinie.  Les  livraisons  sont  tres  lentes. 
Les  maisons  europeennes  sont  reputees  livrer  plus 
ponctuellement  que  les  filatures  americaines,  mais 
il  y  a  encore  le  risque  des  difficultes  de  transport. 

Les  prix  ont  augmente  d'environ  20%  depuis 
septembre. 

•  II  y  a  eu  une  grande  demande  pour  le  velours 
chiffon  cette  saison  et  Ton  croit  que  sa  vogue  ne 
fait  que  commencer.  Les  importateurs  placent  de 
gros  ordres  pour  la  saison  prochaine.  Les  princi- 
pals teintes  demandees  sont:  rose,  saphir,  brun  et 
noir.  Le  velveteen  pour  costumes  ne  semble  pas 
s'etre  vendu  comme  on  l'esperait,  mais  le  velveteen 
etroit  et  leger  a  ete  en  bonne  demande  et  tres 
difficile  a  obtenir.  Les  velours  chiffons  ordonnSs 
en  mai  dernier  pour  livraison  en  septembre  arri- 
vent  maintenant  et  encore  les  envois  ne  sont  pas 
complets. 

Les  fabricants  de  robes  lavables  pour  enfants 
employent  une  grande  quantite  de  zephir  et  de 
guingams.  II  y  a  une  bonne  qualite  de  zephir  qui 
devient  populaire.  C'est  un  joli  tissu  fait  dans  une 
grande  variete  de  genres  et  de  couleurs  et  les  meil- 
leures  qualites  sont  tres  durables.  II  ne  se  r6tre- 
cit  et  ne  s'etend  pas  et  les  couleurs  resistent  a  la 
lumiere  et  au  lavage. 

Au     sujet  du  coton,  un  journal  anglais  disait 


dernierement :  Les  prix  montejit  at  l»s  a<ri»t»urs 
prennent  la  marchandiss.  Les  fabricants  font  d«s 
livraisons  eloignees  a  des  taux  qui  ne  laissent  au- 
cune  crainte  pour  les  dividendes  futurs.  Tout  le 
monde  reclame  la  livraison.  Le  marche  est  des  plus 
extra  ordin  aires.  Toute  la  production  de  cette 
annee  est  vendue,  mais  la  facon  dont  les  acheteurs 
plongent  dans  les  livraisons  de  l'annee  prochaine 
devient  extraordinaire.  Ces  forfaits  sont  couverts 
par  d'enormes  achats  de  coton  a  Liverpool  et  le 
commerce  est  mene  avec  une  activity  qui  laissent 
reveurs  les  plus  anciens  membres  de  la  Bourse  en 
ce  qui  concerne  les  cours.  Le  mieux  que  puissent 
faire  les  filatures  du  Lancashire  est  loin  d'atteindre 
comme  quantite  la  production  d'avant-guerre.  On 
ne  construit  pas  de  nouvelles  usines,  mais  les  mai- 
sons. continuent  a  se  vendre  a  des  prix  extraordinai- 
res.  Telle  est  la  situation  du  marche"  du  coton  en 
Angleterre  qui  a  une  repercussion  aussi  bien  lei 
qu'aux  Etats-Unis. 

En  ce  qui  concerne  la  laine,  le  meme  journal 
declare : 

A  en  juger  par  la  forte  demande  de  laine  aux 
ventes  a  l'encan;  a  Londres,  il  y  a  peu  de  chance  de 
voir  aucune  baisse  appreciable  dans  les  prix  jus- 
qu'a  ce  que  les  clients  etrangers  aient  pu  faire 
quelques  reserves.  II  est  toujours  n£cessaire  d'ob- 
tenir  une  licence  pour  exporter  la  laine,  mais  on 
peut  etre  certain  qu'on  n'aura  que  peu  de  difficul- 
te  a  obtenir  le  permis  necessaire.  Le  Ministere  du 
Commerce  de  guerre  peut  et  voudra  probablement 
continuer  a  exercer  une  surveillance  severe  sur 
la  laine  consignee  directement  aux  maisons  alle- 
mandes,  mais  il  n'y  a  apparemment  rien  pour  enrpe- 
cher  les  consommateurs  allemands  d'obtenir  des 
approvisionnements   par  l'entremise  d'autres  pays. 


A  L'ASSOCIATION   DES  MARCHANDS  DE   NOU- 
VEAUTES  EN  GROS 


A  l'assemblee  annuelle  de  l'Association  des 
Marchands  de  Nouveautes  en  gros,  tenue  la  semai- 
ne  pass^e  dans  l'edifice  du  Board  of  Trade,  presque 
tous  les  officiers  de  Tan  dernier  furent  r661us  a 
l'unanimit6.  Le  bureau  se  compose  comme  suit: 
President,  M.  George  S.  Cleghorn,  vice-president, 
M.  George  Milligan,  tresorier,  M.  P.  H.  Bartley,  di- 
recteurs,  MM.  W.  C.  Pinley,  J.  T.  Carroll,  N.  Poulin 
et  W.  W.  Walker. 

M.  Alphonse  Racine  fut  de  nouveau  choisi  a 
l'unanimite  comme  representant  de  l'Association 
pour  l'election  au  conseil  du  Board  of  Trade.  Dans 
son  rapport  annuel,  le  president  Cleghorn  a  donne" 
un  apercu  du  travail  de  l'association  pendant  l'an- 
nee, faisant  rapport  de  sa  prosperity  tant  au  point 
de  vue  du  nombre  de  ses  membres  qu'au  point  de 
vue  de  ses  finances.  Le  rapport  fut  adopte  a  l'una- 
nimite, pour  publication  dans  le  prochain  rapport 
annuel  du  Board  of  Trade. 
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BLOUSES 

Les  fabricants  de  blouses  ont  en  mains  depuis 
plusieurs  semaines  leurs  commandes  pour  Noel  et 
ils  ont  refuse  tout  nouvel  ordre  pendant  le  mois 
de  novembre,  parce  qu'ils  4taient  incapables  de 
I'executer.  Quelques-uns  doutent  de  pouvoir  faire 
les  livraisons  des  ordres  pour  les  fetes  a  temps  en 
raison  de  la  situation  de  la  main-d'oeuvre  qui  em- 
pire au  lieu  de  s'ameliorer. 

Les  dessinateurs  travaillent  aux  premiers  mo- 
deles  de  printemps  qui  seront  sur  la  route  au  pre- 
mier Janvier. 

Les  commandes  pour  Noel  comprennent  un 
fort  pourcentage  de  crepe  Georgette,  la  balance 
etant  composee  principalement  de  soie  habutai  et 
de  crepe  de  Chine  dans  les  modeles  tailleur.  La 
tulle  n'est  pas  encore  devenu  populaire,  bien  qu'on 
ait  presente  quelques  tres  jolis  modeles.  Une  mai- 
son  qui  expose  des  blouses  en  jersey  de  soie  uni  a 
fait  de  bonnes  affaires  dans  ce  genre.  On  voit  aus- 
si  des  satins  lavables  en  modeles  tailleur,  mais  on 
en  parle  peu  dans  le  detail  ou  dans  les  manufactu- 
res. Le  Georgette  tient  la  tete  pour  les  genres  fan- 
taisie  ou  tailleur  dans  toutes  les  variStes. 

La  semaine  nationale  de  la  blouse,  si  grande- 
ment  annoncee  aux  Etats-Unis  pour  la  semaine  du 
1  novembre,  a  obtenu  un  grand  succes.  La  mar- 
chandise  offerte  etait  jolie  et  variee.  Et  tous  les 
magasins  des  Etats-Unis  semblent  y  avoir  gagne 
un  regain  d'activite\ 

La  blouse  la  plus  remarquable  de  la  semaine  a 
ete  une  blouse  en  dentelle  d'une  valeur  de  $35,- 
000,  faite  en  dentelle  point  de  rose  valant  $1000.00, 
la  verge  sur  un  fond  de  tissu  d'argent  et  garnie  de 
cristaux. 

La  forme  adoptee  pour  les  blouses  les  plus 
cheres  semble  etre  le  genre  "over-the-skirt".  Beau- 
coup  de  celles  qui  Staient  a  longueur  de  la  taille, 
tout  comme  celles  qui  descendaient  aux  banches 
ou  aux  genoux,  Staient  faites  de  facon  a  recouvrir 
la  ceinture  de  la  jupe.  Et  pour  se  conformer  a  la 
'forme  cerf-volant  introdulte  cet  automne,  quel- 
ques-unes  de  ces  blouses  peplums  £taient  amples 
sur  le  cote\  ladite  ampleur  etant  accentuSe  occa- 
sionnellement  par  de  la  broderle  de  laine  ou  de 
toute  autre  sorte. 

La  vogue  de  la  blouse  "slip-on"  qui  avait  6te 
quelque  peu  6clips6e  cette  ann<§e,  semble  etre  re- 
venue plus  forte  que  jamais. 

Un  type  particulier  de  "over-blouse"  dont  on 
parle  est  celui  qu'on  nomme  "monkey  jacket"  aux 
Etats-Unis  et  "jumper"  a  Londres.  Elle  se  fait  en 
tricolette  ou  en  duvetyn  de  soie.  Ensuite  vient  le 
tie-on  qui  est  <§galement  a  longueur  de  la  taille.  Un 
autre  modele  de  ces  blouses  courtes  qui  promet 
beaucoup  pour  le  printemps  et  fait  de  deux  epais- 


seurs  de  Georgette  de  couleurs  differentes  qui  pro- 
duisent  le  meilleur  effet. 

Les  blouses  jersey  de  laine  ont  ete  introduces 
pour  les  ecolieres.  Les  acheteurs  ne  s'atttendent 
pas  a  une  grande  vente  de  cet  article  qu'ils  cher- 
chent  a  lancer.  Elles  sont  a  longueur  du  genou, 
les  unes  du  genre  "slip-over"  d'autres  fermees  sur 
le  cote.  Elles  sont  foliment  soutachees  ou  brodees 
et  se  font  principalement  en  couleurs  sombres.  On 
voit  le  meme  article  en  jersey  de  soie  de  couleur 
tendre  pour  le  sport. 

Les  fabricants  comme  les  acheteurs  different 
d'avis  sur  la  longueur  des  manches.  Sont-ce  les 
courtes  qui  l'emporteront? 

Les  blouses  de  soie  lavable  seront  en  grande 
demande  au  printemps  prochain.  II  est  probable 
que  la  soie  habutai  aura  la  preference  sur  le  crepe 
de  Chine  en  raison  de  la  difference  de  prix.  Beau- 
coup  de  fabricants  escomptent  une  vogue  de  soie 
rayee  pour  les  blouses  de  sport  au  printemps  pro- 
chain. 

Les  voiles  fins  viennent  prendre  leur  place  dans 
les  blouses  de  printemps,  tout  semble  l'indiquer. 
Les  fabricants  de  blouses  de  coton  comptent  pou- 
voir avec  une  bonne  qualite  de  voile  combattre 
avec  succes  le  Georgette  qui  a  tant  fait  diminuer 
la  vente  des  blouses  de  coton. 

Tout  l'hiver  il  a  ete'  question  de  blouses  de 
tulle  en  blanc  et  noir,  mais  il  n'y  a  eu  que  peu  ou 
pas  de  demandes.  Les  magasins  n'en  ont  montre" 
que  tres  peu  et  personne  ne  semble  s'y  etre  beau- 
coup  interesse.  Cependant  les  tulles  de  coton  en 
piece  se  vendent  en  garnde  quantite  pour  le  prin- 
temps et  on  verra  probablement  un  grand  assorti- 
ment  de  blouses  de  tulle  dans  les  modeles  de  prin- 
temps. 

Les  garnitures  de  la  blouse  de  printemps  sont 
tres  importantes  parce  qu'elles  sont  si  essentielles 
et  si  variees.  Elles  vont  depuis  les  plis  toujours 
en  faveur  jusqu'aux  larges  dissins  en  broderie  de 
couleur  a  points  soulevSs.  La  broderie  de  laine 
est  plus  en  vogue  que  jamais. 


FOURRURES 


Les  fourreurs  de  gros  et  de  detail  sont  tres 
affaires  pour  le  moment.  Les  maisons  de  gros  font 
les  dernieres  livraisons  de  la  saison  et  les  dStail- 
lants  font  les  grosses  ventes  qui  ont  6t6  retardees 
par  la  temperature  douce  de  ces  derniers  mois.  La 
vente  des  tours  de  cou  et  des  mantes  se  ralentit  et 
est  remplacee  par  celle  des  manteaux  de  fourrure 
ou  le  phoque  d'Hudson  tient  toujours  la  tete.  Cette 
fourrure  est  devenue  classique  et  pourvu  que  son 
prix  n'atteigne  pas  des  hauteurs  ph6nomenales,  elle 
peut  §tre  assuree  de  maintenir  sa  vogue  pour  plu- 
sieurs saisons  encore.  Les  ventes  de  Londres  de 
mi-novembre  indiquent  une  augmentation  de  prix 
du  rat  et  rien  ne  prouve  que  les  f ourrures  de  la  sai- 
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son  prochaine  ne  scront  pas  beaucoup  plus  chores 
que  cette  annee. 

La  taupe  qui  a  eu  tant  de  vogue  au  commence- 
ment de  la  saison  a  ete  plus  tranquile  a  mesure  que 
la  saison  avancait,  car  la  taupe  n'est  pas  une  four- 
rure  pour  le  froid.  Elle  reprendra  probablement  sa 
faveur  a  l'approche  du  printemps.  Le  putois  et  le 
castor  sont  les  garnitures  ordinairement  employees 
pour  les  manteaux  de  phoque  d'Hudson  et  les  tours 
de  cou.  Leur  prix  est  des  plus  fermes  en  raison  de 
leur  grande  demande. 

Comme  nous  l'avons  dit  le  mois  dernier  le  man- 
teau  long  en  phoque  d'Hudson  de  42  a  45  pouces 
tient  la  premiere  place  en  depit  des  efforts  des  mai- 
tres  de  la  mode  pour  lancer  le  manteau  court.  Les 
modeles  les  plus  classiques  ont  une  garniture  en 
martre  d'Alaska,  d'autres  ont  un  col  chale  et  des 
parements  en  kolinsky,  en  opossum  d'Australie  en 
castor  ou  en  ecureuil  gris.  Sur  les  manteaux 
courts  mesurant  de  30  a  36  pouces  on  emploie  sur- 
tout  les  fourrures  claires  comme  garniture. 

L'ecureuil  gris  a  ete  en  demande  pour  les  man- 
teaux courts  tres  elegants.  Ces  manteaux  sont 
garnis  en  meme  fourrure  et  ordinairement  ont  une 
ceinture  detachable  qui  peut  etre  ported  par-dessus 


ou  glissee  au  travers  d'oeillets  menages  sur  le  c6te 
du  manteau.  Les  manteaux  en  rat  musque  naturel 
ont  ete  bien  demasdes,  bien  que  par  leur  couleur  ils 
ne  soient  pas  bien  appropri£s  pour  la  toilette.  Ils 
sont  garnis  de  phoque  d'Hudson,  de  chat  sauvage, 
d'opossum  d'Australie  et  un  grand  nombre  de  jolis 
modeles  ont  un  col  et  des  manchettes  en  civette. 
Les  manteaux  de  marmotte  se  vendent  bien  pour  la 
campagne  et  la  ville.  Le  mouton  de  Perse  est  aussi 
extremement  rare  et  on  ne  peut  satisfaire  a  sa  de- 
mande toujours  croissante. 

Pour  les  tours  de  cou,  les  fourrures  a  poil  court 
continuent  a  dominer,  quoique  les  renards  pointes 
legerement  en  forme  ont  eu  recemment  quelque 
popularite.  De  grandes  £charpes  droites  en  martre 
du  Japon  qui  s'enroulent  gracieusement  autour  du 
cou  se  vendent  bien  et  les  genres  collerettes  en  cas- 
tor, opossum  d'Australie  et  ecureuil  sont  a  la  mode. 
Le  phoque  d'Hudson  n'est  pas  aussi  populaire  pour 
les  echarpes  que  pour  les  manteaux  mais  un  bon 
nombre  de  tours  de  cou  qui  sont  vendus  sont  faits 
de  cette  fourrure.  La  martre  d'Alaska  est  extraor- 
dinairement  populaire  pour  les  6toles  et  les  genres 
collerettes. 
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Les  manchons  se  portent  pour  le  confort  plu- 
tot  qu.e  par  genre  aujourd'hui,  aussi  leur  nombre 
est-il  eomparativement  reduit.  Presque  Itous  les 
manteaux  ont  des  poches  convenables  de  sorte  que 
le  port  du  manchon  devient  inutile.  Cependant  il 
y  a  un  certain  nombre  de  fernmes  pour  qui  le  man- 
ebon  semble  une  necessite  absolue  et  depuis  deux 
ou  trois  semaines  la  vente  de  ces  articles  a  ete 
assez  active. 


LINGERIE 


La  vente  de  la  lingerie  en  gros  et  en  detail  est 
parait-il  tres  active  ce  mois-ci.  Les  fabriques  de- 
clarent  qu'une  grande  partie  de  leurs  ordres  doivent 
«tr#  livrSs  avant  Janvier  et  que  beaucoup  de  ces 
articles  seront  offerts  aux  ventes  de  Janvier. 

Le  commerce  est  sous  l'impression  que  les 
rentes  de  blanc  de  Janvier  ne  s'annoncent  pas  com- 
me  d'babitude.  Quelques  magasirrs  travaillent  en- 
core d'apres  les  vieilles  methodes,  en  annoncant 
largement  les  articles  de  blanc  pendant  le  premier 
mois  de  l'annee,  mais  les  maisons  plus  importantes 
font  du  mois  de  Janvier  un  mois  de  ventes  ou  tous 
les  rayons  ont  leur  part. 

Cependant  cette  annee  on  ne  trouve  que  peu  de 
marchandises  pour  une  vente  speciale,  car  les  or- 
dres pour  les  marchandises  regulieres  absorbent 
tout  le  materiel  et  toute  la  main-d'oeuvre  qu'on 
peut  se  procurer.  Les  fabricants  disent  qu'ils  ont 
en  main  autant  d'ordres  qu'ils  peuvent  en  remplir 
pour  plusieurs  mois. 

Les  magasins  se  tiennent  actuellement  prets 
pour  les  ventes  des  Fetes.  lis  ont  pris  leur  parure 
de  fete.  Le  neglige  et  le  sousr-vetement  feront  par- 
tie  des  italages  des  Fetes. 

Dans  les  articles  fantaisie,  on  commence  a 
parler  de  l'orchidee  sur  ce  marche.  Cette  teinte 
est  tres  populaire  pour  les  robes  de  soirees  et  on 
pense  qu'elle  deviendra  aussi  populaire  pour  les 
sous-vetements  pour  ceux  qui  sont  fatigues  du  rose 
qui  s'est  tant  vendu  depuis  quelques  saisons. 

L'Habutai  se  vend  bien  pour  les  pantalons  et 
les  jupons  en  blanc  ou  en  couleur.  La  satin  lava- 
ble  se  trouve  dans  les  articles  chers  principale- 
ment  pour  les  cadeaux  de  Noel. 


ARTICLES  TRICOTES 


Les  laines  fines  sont  rares 


Quelques  modeles  ne  peuvent  pas  etre  produits 
en  quantite  suffisante  pour  repondre  aux  comman- 
des  et  on  ne  peut  se  procurer  les  nouvelles  machi- 
nes necesssaires  pour  augmenter  la  production. 
Le  prix  des  laines  continue  a  augmenter. 

A  la  suite  de  l'expansion  de  l'industrie  cana- 
dienne  du  tricot  pendant  la  guerre,  on  prevoit  que 
des  la  fin  des  hostilites,  la  production  serait  telle 


qu'il  faudrait  lui  chercher  un  debouche  a  Impor- 
tation. En  principe  cela  a  ete  vrai,  mais  en  meme 
temps  l'augmentation  de  production  n'est  pas  du 
tout  ce  qu'elle  devrait  etre  et  elle  est  limitee  a  cer- 
tains genres,  abandonnant  les  autres  a  leur  triste 
sort.  Dans  les  articles  semblables  a  ceux  qui  ser- 
vaient  aux  soldats  la  production  est  tres  normale  et 
une  grande  quantite  de  ces  articles  a  ete  faite  pour 
l'exportation,  mais  dans  les  modeles  plus  riches  la 
production  a  ete  reduite  par  suite  de  la  difficulty  a 
obtenir  les  laines  necessaires  lorsqu'on  en  avait  be- 
som et  aussi  parce  qu'il  a  ete  impossible  d'obtenir 
la  livraison  de  nouvelles  machines.  Tous  les  gen- 
res ont  ete  malheureusement  affectes  par  la  dimi- 
nution de  rendement  des  ouvriers. 

Le  marche  de  la  laine  ne  monte  pratiquement 
aucune  amelioration.  Les  qualites  fines  sont  en 
telle  demande  que  les  filateurs  peuvent  obtenir  le 
prix  qu'ils  veulent  et  ils  semblent  ne  pas  manquer 
l'occasion  jusqu'a  un  certain  point.  Les  rapports 
indiquent  constamment  qu'il  y  a  de  gros  approvi- 
sionnements  de  laine  en  Angleterre  et  que  le  prix 
est  plus  bas  que  l'annee  clerniere,  mais  on  ne  peut 
pas  employer  la  laine  brute  dans  une  usine  de  tri- 
cot et  lorsqu'on  vient  pour  acheter  la  laine  filee,  on 
constate  que  le  prix  augmente  toujours  et  que  les 
kualites  fines  sont  en  telle  demande  qu'elles  sont 
difficiles  a  obtenir. 

Le  chandail  peplum  bouillonne  semble  devoir 
tenir  la  premiere  place  parmi  les  sweaters  de  prin- 
temps  aussi  bien  dans  les  "pull-over"  que  dans  les 
genres  ouverts  en  avant.  Les  melanges  bruyere 
reviennent  apres  une  absence  prolonged  due  a  la 
guerre.  Les  boutons  crochetes  sont  employes 
cette  saison  sur  les  sweaters. 

On  s'attend  a  une  vogue  prononcee  pour  lesbe- 
rets  au  printemps  prochain  et  les  filatures  tricotent 
un  modele  pour  assortir  a  chaque  genre  de  sweater. 

Les  modeles  de  chandails  pour  dames  se  font 
en  plus  petites  tailles  pour  enfants.  Les  couleurs 
qui  se  vendent  sont:  turquoise,  bleu  Alice,  mais  et 
rose,  on  s'attend  aussi  a  ce  que  le  blanc  soit  en 
grande  faevur. 

II  semble  que  les  bas  de  soie  ont  ete  plus  diffi- 
ciles a  se  procurer  en  quantite  aux  Etats-Unis  qu'en 
Canada,  car  il  parait  qu'apres  la  signature  de  l'ar- 
mistice  de  grandes  quantites  de  bas  de  soie  ame- 
ricains  ont  ete  offerts  aux  acheteurs  canadiens  a 
grande  reduction.  Les  commissionnaires  et  les 
acheteurs  canadiens  ont  profitetr  de  cette  offre 
pour  se  mettre  a  flot  apres  la  periode  de  grande  ra- 
rete  et  de  prix  augmentant  sans  cesse. 

Les  prix  sont  tres  eleves,  mais  cela  n'a  pas  em- 
peche  les  marchands  d'acheter  leur  stock  de  prin- 
temps. Les  filatures  canadiennes  ont  deja  dispose 
de  leur  production  de  la  saison  prochaine  et  il  est 
rumeur  que  les  grands  magasins  departementaux 
ont  achete  leurs  bas  de  soie  pour  l'automne  pro- 
chain. 
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Les  bas  de  soie  bon  marche,  cornme  tous  les 
articles  bon  marche  d'ailleurs,  sont  chose  du  pas- 
se. Parfois  les  grands  magasins  sont  capables 
d'offrir  des  merchandises  a  des  prix  allechants, 
mais  ordinairement  lis  admettent  que  ce  sont  des 
"seconds"  ou  quelque  chose  de  ce  genre. 

Les  commissionnaires  qui  tiennent  le  bas  de 
soie  de  fantaisie  moiUrent  quelques  tres  jolis  arti- 
cles pour  le  printemps,  dont  quelques-uns  peuvent 
etre  livres  immediatement.  lis  se  vendent  de  $63 
a  $69  la  douzaine  et  se  font  en  noir  ou  en  couleurs. 
Quelques  beaux  modeles  comportent  un  travail  de 
dentelle  depuis  le  cou  de  pied  jusqu'en  haut.  Les 
qualit£s  les  plus  cheres  sont  entierement  en  soie 
et  les  meuilleurs  marche  ont  le  haut  en  lisle. 


NOUVELLE    MANUFACTURE 


Q 


d 


(? 


to 


Chapeau    champignon    en    miian    fin    avec   fleurs   des   champs 

appliquees  a   plat;    bords   etroits;    bordure   de 

tresse   chenille 


Un    chapeau   a    large    bord   de    paille    rustique    luxueuse    avec 

bande  de  couronne  en  graine  de  sureau  et  herbe 

legere,  double  de  Georgette 


Une  charte  a  ete"  obtenue  pendant  la  seconds 
quinzaine  de  novembre  pour  une  nouvelle  compa- 
gnie portant  le  nom  de  Canadian  Linoleums  & 
Oilcloths,  Ltd.,  avec  un  capital  de  $1,000,000,  pour 
fins  de  manufacture  au  Canada. 

Cette  compagnie  est  organisee  par  M.  R.  E. 
Kingsley  qui  controlait  precedemment  la  Dominion 
Oilcloth  Co.,  Ltd.,  maintenant  la  Dominion  Oilcloth 
&  Linoleum  Co.,  Ltd.  M.  Kingsley  possede  une 
vaste  experieuce  dans  la  fabrication  et  il  est  associe 
au  commerce  de  nouveautes  depuis  vingt-cinq  ans. 
11  fut  avec  la  Dominion  Oilcloth  Co.,  pendant  plus 
de  15  ans,  et  avant  cela  il  etait  engage  dans  la  ma- 
nufacture du  coton,  au  Canada  et  aux  Etats-Unis. 
Les  plans  en  preparation  sont  pour  l'erection  d'une 
manufacture  de  toile  ciree  et  de  linoleum  a  Mont- 
real, et  il  est  probable  que  la  production  de  ces  li- 
gnes  se  fera  dans  quelques  mois.  La  compagnie 
a  ouvert  un  bureau  dans  l'edifice  Southam.  Mont- 
:   charge  de  M.  Kingsley. 


ORDRE     DU     TRIBUNAL     DE     COMMERCE     DU 
CANADA 


Au  sujet  de  la  Loi  des  Combines  et  des  prix  raison- 
nables  —  Et  au  sujet  de  la  vente  au  detail  des 
costumes  et  pardesus  confectionnes  et  mi-con- 
fectionnes  pour  homines. 


Presents:  Jeudi,  20  novembre  1919 

H.  A.  Robson,  C.R.,  commissaire  en  chef. 
W.     F.  O'Connor,  C.R..  James  Murdock,  com- 
missaires. 

Attendu  que  les  ventes  au  detail  des  costumes 
et  pardessus  confectionnes  ou  mi-confectionnes 
pour  homines  achetes  par  le  dStaillant  au  prix  de 
vingt-cinq  dollars  au  dessous.  se  font  ordinaire- 
ment avec  un  benefice  brut  pour  le  detaillant  plus 
eleve  que  pour  les  articles  semblables  achetes  plus 
cher. 

Attendu  qu'il  etait  devenu  necessaire  d'assu- 
rer  l'acquisition  des  dits  articles  a  des  prix  raison- 
nables  par  les  personnes  ayant  des  ressources 
moyennes,  et  que  les  tailleurs  de  detail  organises  de 
la  cite  do  Toronto  ont  accepte  les  termes  de  l'or- 
dre  suivant; 

II  est  par  les  presentes  ordonne  que  tous  les 

■ilia n ts  de  ces  article  sou  d'aucun  de  ces  articles 
dans  la  dite  cite  a  dater  du  15  decembre  1919  et 
jusqu'a  nouvel  ordre.de  ce  Tribunal,  doivent  mar- 
quer,  offrir  en  vente  et  vendre  lesdits  articles  avec 
un  benefice  pour  lesdits  detaillants  qui  ne  sera  pas 
superieur  au  chiffre  ci-apres  indique,  savoir: 

Lorsque  le  prix  coutant  au  vendeur  de  l'arti- 
cle  est  de  vingt-cinq  dollars  ou  au-dessous,  il  peut 
le  marquer.  l'offrir  ou  le  vendre  a  un  benefice  brut 
ne  depassant  pas  26%  du  prix  marque  ou  demande, 
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mais  lorsque  le  prix  coutant  de  l'article  depasse 
vingt-cinq  dollars,  le  vendeur  pourra  le  marquer, 
l'offrir  ou  le  vendre  avec  un  benefice  brut  qui  ne 
sera  pas  superieur  a  33  1/3%  du  prix  de  vente  mar- 
que ou  demande. 

II  est  prevu  cependant  qu'apres  le  15  mars 
1920,  la  limite  precitee  de  26%  s'appliquera  aux  ar- 
ticles dont  le  prix  coutant  sera  de  trente  dollars  ou 
au-dessous,  et  la  limite  precitee  de  33  1/3%  s'appli- 
quera aux  articles  dont  le  prix  coutant  sera  au- 
dessus  de  30  dollars. 

Et  il  est  de  plus  ordonne  et  declare  que  tout 
vendeur  desdits  articles  ou  de  quelqu'un  d'eux  qui, 
a  dater  du  15  decembre  1919,  marquera,  offrira  en 
vente  ou  vendra  lesdits  articles  ou  aucun  d'eux 
dans  la  cite  de  Toronto  a  un  prix  plus  eleve  que 
le  prix  coutant  augmente  du  benefice  brut  autorise 
par  le  present  ordre,  sera  convaincu  d'avoir  con- 
trevenu  aux  sections  17  et  18  de  la  loi  des  combines 
et  des  prix  raisonnables. 

Et  il  est  de  plus  ordonne  que,  pour  la  mise  en 
vigueur  de  cet  ordre  et  pour  le  calcul  du  pourcenta- 
ge  du  benefice  brut  sur  la  vente,  le  prix  d'achat  de 
l'article  doit  dire  le  prix  de  facture  plus  les  droits 
de  douane,  le  change,  et  le  transport  actuellement 
payes,  deduction  faite  de  tous  les  escomptes  ac- 
cordes  ou  que  Ton  peut  obtenir. 

Et  il  est  de  plus  ordonne  que  tous  les  vendeurs 
desdits  articles,  dans  tout  le  Canada,  a  l'exception 
de  la  cite  de  Toronto,  indiquent,  avant  le  ler  Jan- 
vier 1920,  les  raisons  pour  lesquelles  les  termes  de 
ordre  ne  doivent  pas  etre  appliques  de  la  ma- 
il ieie  suivante: 

1  — Envoyer  par  lettre  recommand£e  au  se- 
cretaire du  Tribunal  de  Commerce  a  Ottawa  un 
avis  detaille  de  la  forme  "A"  annexee  au  present 
ordre ; 

2.  —  Audit  avis  devront  etre  jointes  les  balan- 
ces annuelles  completes  de  chaque  annee  depuis 
1912   ; 

3.  —  Inclure  un  6tat  de  l'actif  et  du  passif  et 
des  comptes  courants  et  du  compte  de  profits  et 
pertes; 

4.  —  Fournir  £galement  un  6tat  detaille  arrets 
au  30  novembre  1919,  du  stock  en  main  de  costu- 
mes et  pardessus  confectionnes  ou  mi-confection- 
nes  pour  homines,  suivant  la  forme  "B"  annex6e 
au  present  ordre; 

Les  feuilles  de  balance  et  la  forme  "B"  doivent 
etre  certifiers  correctes  par  un  comptable.  Le  ven- 
deur doit  specifier  en  detail  ses  objections  Pt  les 
raisons  de  celles-ci.  .  -.   . 

H.  A.  Robson, 

Commissaire  en  chef. 

W.  F.  O'Connor, 

Commissaire. 


FORME  "A" 
Au  Tribunal  du  Commerce  du  Canada, 
Edifice  Robinson, 

Ottawa,  Ont. 
Prenez  avis  que  je  m'objecte  au  projet  de  re- 
glement  du  Tribunal  au  sujet  de  la  vente  au  detail 
des  costumes  et  pardessus  confectionnes  et  mi-con- 
fectionnes  pour  hommes,  pour  les  raisons  suivan- 
tes: 

(Indiquer  les  raisons  en  detail) 
Et  prenez  egalement  avis  que  je  reclame  l'ex- 
clusion  pour  les  raisons  suivantes: 

(Indiquer  toute  modification  proposee) 
Et  a  1'appui  de  ladite  demande  je  depose  avec 
les  presentes  les  preuves  suivantes  (les  decrire)  et 
je  desire  faire  appeler  les  temoins  suivants  a  1'appui 
(donner  les  noms  et  adresses  et  un  r6sum6  de 
leur  temoignage) 

Signature 

Adresse 


FORME 

"B" 

Etat  detaille  du 

stock  en 

mains 

au  30  nov.  1919 

Norn  de  la  maison 

Adresse  . 
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Totaux 
Des    feuilles  semblables  sont  exigees  pour  les 
vestons,  les  pantalons  et  les  pardessus  d'hommes. 
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SOIXANTE-DIX-HUIT  ANNEES  EN  AFFAIRES 


Nos   meilleurs   souhaits   de 

SUCCES  et  PROSPERITE 

a    tous    nos    nombreux    clients    et 

amis,  a  Voccasion  de  la 

NOUVELLE  ANNEE 


Nous  espercns  que  nos  relations  cordiales  se 
continueront  et  que  vous  nous  accorderez  votre 
conf  iance  comme  par  le  passe. 


L.  GHAPUT,  FILS  &  CIE,  LIMITEE 

Epiciers  en  gros,  Importateurs  et  Manufacturers, 

MONTREAL. 


1842 


1920 


la  ferlvant  aux  annoncaurt,  mantlonnax  "La  Prix  Courant",  e-v.* 
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Assurance  de  Garantie 

Fidelite  des  Employes 

-.."La  Prevoyance"  Gmet  une  Police  de 
Garantie  pour  G6rants,  Comptables, 
Caissiers,  Commls,  Percepteurs  sala- 
ries ou  a  commission,  qui  abolit  la 
pratique  Equivoque  et  surannee  de  de- 
mander  a  ses  amis  de  se  porter  cau- 
tion, et  qui  assure  le  patron  contre 
toute  perte  occasionnfie  par  les  dfi- 
tournements  de  fonds  et  vols  par  ses 
employes.       "La     Prevoyance"     6met 

i  aussi  des  Polices  de  Garantie  Collec- 
tives au  profit  des  SociGtes  de  Blen- 
faisance  ou  Compagnies,  couvrant  tous 
leurs  percepteurs  ou  agents. 

Pour  plus  amples  renaeignements, 
s'adresser  a  "La  Prevoyance",  189  rue 
St-Jacques,  Montreal.  TCI.  Main  1626 
et  t**7. 

J.  C.  GAGNB, 

Direoteur-Gerant. 

LA  PREVOYANCE 


ASSURANCE 
COMMERCIAIE 

Un  commerce  quel  qu'il  soit  ne 
saurait  etre  solidement  protege, 
si  ceux  qui  contribuent  le  plus 
a  son  succes  ne  sont  pas  titu- 
laires  d'une  Police  d'Assurance 
dite  de  Protection  Commerciale. 

S'adresser  pour  tous 
renseignements   a    la 

CANADA  LIFE 

ASSURANCE      COMPANY 
Siege    social        -        -        TORONTO 


GEO.  GONTHIER         H.-E.  MIDGLEY 

Licencift  Inst.   Comptable.      Comptable 

Incorpore. 

GONTHIER  &  MIDGLEY 

Comptables  et  Audlteurs 
10  rue  St-Frs-Xavler,    -     MONTREAL 

Telephone  MAIN  2701-9 
Adresse  telegraphlque:  "QONTHLET" 


La   Compagnle  d'Assurance 

Mutuelie    du    Commerce 

Contre  r  Incendie 

Actlf $1,151,243.57 

DEPOT  AU  GOUVER- 

NEMENT $69,660.00 

— Bureau  principal: — 
179   rue   Glrouard,   Salnt-Hyaclnthe. 


Bureau   Principal 

angle  de  la  rue  Dorchester  ouest 
et  I'avenue  Union,  MONTREAL. 

DIRECTEURS: 
J.-Gardner  Thompson,  Presi- 
dent et  directeur  g£rant;  Le- 
wis Laings,  Vice-President  et 
Secretaire;  M.  Chevalier;  A.- 
A.-G.  Dent,  John  Emo,  Sir 
Alexandre  Lacoste,  Wm.  Mol- 
son  Macpherson,  J.-C.  Rim- 
mer,  Sir  Fr6d6ric  Williams- 
Taylor,  L.L.D.,  J.  D.  Simpson, 
Sous-Secret. 


Malson  fondee  en  1S76 

AUGUSTE   COUILLARD 

IMPORTATEUR    DE 
Ferronnerle     et     Qulncaiiierle,     Verres 

a   Vitree,   Pelnture,  etc. 
Bpeclallte;  —  Poejes  de  toutes  sortes- 

Nos  232  a  239  rue  St- Paul 
Ventes  12  et  14  St-Amable,     Montreal 


L*  malson  n'a  pas  de  commls-voya- 
geure  et  fait  benfeflcler  ses  clients  de 
cett*  economic.  Attention  toute  spe- 
cials aux  commandes  par  la  malle. 
Messieurs   les   marchands   de  la   cam- 

Segne  seront  toujours  servis  au  plus 
as  prix  du  marched 


Assurance  Mont-Royal 

Compagnle  Ind£pendante  (Incendie) 

17  rue  St-Jean,  Montreal 

l'hon.  H.-B.  Rainville,  President 

P.  J.  Perrin  et  J.  R.  Macdonald, 

gerants  conjoints. 


P.  A.  GAGNON,  C.A. 

COMPTABLE  LICENCIE 
(CHARTERED  ACCOUNTANT) 
Chambrea  316,  316,  317,  Edifice 

Banque  de  Quebec 
11  Piece  d'Armes,  MONTREAL 


Main  7059 

PAQUET  &   BONNIER 

Comptables  Liquidateurs,  Audi- 
teurs,  Prfits  d'argent,  Collection 

Chambre  501 
1M  St-Jacques,  MONTREAL 


L.  -  R.    M  O  N  T  B  R  I  A  N  D 

Architecte  et  Mesureur, 
230  rue   St-Andre,  Montreal. 


bolide  Progres 

Des  methodes  d'affaires  moder- 
nes,  soutenues  par  un  record,  in- 
interrompu  de  traitements  equi- 
tables  a  regard  de  ses  d6ten- 
teurs  de  polices,  ont  acquis  a  la 
Sun  Life  of  Canada  un  progres 
phenomenal. 

Les  assurances  en  force  ont  plus 
que  double  dans  les  sept  dernier 
res  annees  et  ont  plus  que  triple 
dans  les  onze  dernieres  annees. 
Aujourd'hui,  elles  depassent  de 
loin  celles  de  toute  compagnie 
canadienne  d'assurance-vie. 

SunLi 

SIEGE  SO 


WESTERN 

ASSURANCE   CO. 

Fondee  en  1851 
Assurances  contre    Incendie,   Assuran- 
ces   Maritimes,    d'Automoblles,    con- 
tre   I'Explosion,    I'Emeute,    la    Dfcsor- 
ganisation  Civile  et  les  Greves. 
ACTIF.   au-dela   de    ..    ..  $7,006,000.00 
Bureau    Principal:   TORONTO 
(Ont.). 
W.    B.    MEIKLE 
President  et  gerant  general 
C.  S.  WAINWRIGHT,  Secretaire 
Succursale  de   Montreal: 

61,  RUE  SAINT-PIERRE 

ROBT.  BICKERDIKH,  gerant 


BRITISH 
COLONIAL 

FIRE      INSURANCE 

COMPANY 

MONTREAL 

CANADIENNE 

SOLIDE 
PROGRESSIVE 

ASSURANCES   - 

INCENDIE 

Aux  Taux  de  I'Association 
des  Assureurs 

Theodore   Meunler,   Directeur 

B.  A.  Charlebols,  Sous- Directeur 


GARAND,  TERROUX  &  CIE 

Banqulera  et  Courtiers 
48    rue    Notre-Dame    O.,    Montreal. 


Br  ferlvant  aux   annonceure,   mentlonnez  "Le   Prix   Courant",  e.v.p. 
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ASSURANCES 


UN  NOUVEAU  REGLEMENT  CONCERNANT  LES 
BATISSES 


Le  nouveau  reglement  concernant  les  batisses, 
soumis  au  conseil  par  la  commission  administrati- 
ve, le  14  octobre  dernier,  vient  d'etre  adopte  auto- 
matiquement,  le  conseil  ne  l'ayant  ni  adopte,  ni 
amende,  ni  rejete  dans  un  delai  de  60  jours  apres 
que  le  reglement  a  ete  transmis  au  greffier  de  la 
cite,  comme  le  veut  la  charte. 

Ce  reglement  remplace  le  reglement  No  438, 
lequel  amendait  le  reglement  No  260,  qui  est  inti- 
tule: "Reglement  concernant  les  batiments  de 
Montreal,  1901".  II  ordonne  que  tous  les  edifices 
de  quelque  importance  soient  constructs  ou  modi- 
fies avec  des  materiaux  a  l'epreuve  du  feu.  II  se  lit 
comme  suit: 

Article  1 — Les  sections  1  et  2  du  reglement  No 
438  sont  remplacees  par  lasuivante: 

"Section  1. — Le  paragraphe  (j)  de  la  sec- 
tion 97  du  reglement  No  260,  tel  qu'ajoute  par  la 
section  8  du  reglement  No  337,  est  abroge  et 
remplace  par  le  suivant: 

"(j)  Tous  les  externats  ayant  un  etage  ou 
plus  au-dessus  du  rez-de-chaussee  tel  que  defini 
ci-apres,  tous  les  theatres,  orphelinats,  pension- 
nats,  ecoles  avec  dortoirs.  hospices,  hotels,  mai- 
sons  de  refuge,  hopitaux  et  magasins  a  rayons 
(departmental  stores) ;  toutes  les  maisbns  de 
rapport  (apartment-houses)  contenant  plus  de 
seize  (16)  logements  ou  pouvant  loger  plus  de 
cinquante  (50)  personnes,  ou  ayant  une  superfi- 
cie  de  plus  de  trois  mille  (3000)  pieds  carres;  et 
tous  les  batiments  de  quelque  genre  que  ce  soit 
de  plus  de  soixante  (60)  pieds  de  hauteur  au- 
dessus  du  niveau  du  trottoir  ou  du  sol  environ- 
nant,  ou  ayant  quatre  (4)  etages  ou  plus  au- 
dessus  du  rez-de-chaussee  tel  que  defini  ci-apres, 
qui  seront  a  I'avenir  eriges  ou  modifies,  devront 
etre  construit.s  ou  modifies  avec  des  materiaux 
a  l'epreuve  du  feu,  conform  ement  a  la  section  97 
dudit  reglement  No  260. 

"Pour  determiner  le  nombre  de  personnes 
qu'une  maison  de  rapport  (apartment-house) 
peut  lover,  il  faut  calculer  la  quantite  de  pieds 
cubes  d'air  de  ehaque  logement  et  attribuer  500 
pieds  cubes  d'air  a  ehaque  personne." 

"Pourvu  que  I'inspecteur  des  Batiments  per- 
mette  l'erection  de  batiments  en  brique  speciaux 
du  genre  -moulin  (mill  construction)  d'une  hau- 
teur de  plus  de  soixante  (60)  pieds,  dans  tous 
les  cas  ou  des  contrats  auront  etc"  adjuges  au 
moins  trente  (30)  jours  avant  l'adoption  de  se 
reglement. 

"Pour  les  fins  de  l'interpretation  du  present 


paragraphe,  le  rez-de-chaussee  est  l'etage  imme- 
diatement  au-dessus  du  sous-sol,  et  dans  les  cas 
ou  il  n'y  a  pas  de  sous-sol  le  rez-de-chaussee  est 
l'elage  inferieur  d'un  batiment,  pourvu  que  cet 
etage  ait  plus  de  la  moitie  de  sa  hauteur  au-des- 
sus du  niveau  du  trottoir  ou  du  terrain  environ- 
nant." 

Article  2 — Le  present  reglement  sera  cense 
faire  partie  dudit  reglement  No  260,  qu'il  amende, 
quant  a  la  clause  penale  et  a  toutes  autres  fins  que 
de  droit. 


DES  CONSEILS  AFIN  D'EVITER  LES  INCEND1ES 


Le  chef  Chevalier,  du  service  des  incendies,  pu- 
blie  une  circulaire  demandant  a  la  population  de 
doubler  de  prudence  a  cette  epoque  de  l'annee,  afin 
d'oviter  tout  incendie,  par  le  surchauffage  des  edi- 
fices par  exemple.  Les  conseils  que  donne  le  chef 
Chevalier  sont  les  suivants: 

"II  est  etabli  que  cinquante  pour  cent  des  in- 
cendies peuvent  etre  evites;  par  consequent,  il  est 
du  devoir  de  ehaque  citoyen  de  cooperer  avec  le 
departement  des  incendies,  afin  de  mieux  proteger 
les  personnes  et  la  propriete. 

"Les  marchands  doivent  exercer  une  igrande 
prudence  dans  leurs  etablissements.  Les  salles  de 
reception  et  d'emballage  des  marchandises  doivent 
etre  l'objet  d'une  surveillance  constante.  Les  de- 
chets,  boites  vides,  ripes  et  papiers  inutiles  doi- 
vent etre  enleves  ehaque  jour.  Dans  ces  pieces, 
de  meme  que  dans  les  salles  de  vente,  on  ne  de- 
vrait  pas  tolerer  les  fumeurs.  Les  changements 
aux  installations  electriques  pour  decorations,  etc., 
ne  doivent  etre  confies  qu'a  des  electriciens  compe- 
tent s. 

"D'une  importance  non  moins  grande,  sont 
les  precautions  a  prendre  dans  les  demeures. 

"L'installation  des  arbres  de  Noel  est  une 
source  de  clanger.  II  faut  d'abord  bien  assujettir 
ces  arbres  au  plancher  ou  a  une  boiserie  pour  qu'ils 
ne  soient  pas  renverses  par  les  enfants.  Ne  les  de- 
corer  qu'avec  des  festons  et  clinquante  metalliques; 
les  decorer  de  lampe  electriques  de  preference  aux 
bougies.  Ne  pas  laisser  les  enfants  se  servir  d'al- 
lumettes.  Enlever  les  arbres  avant  qu'ils  soient 
sees,  car  ils  sont  alors  tres  inflammables. 

"Que  chacun  des  membres  de  la  famille  ap- 
prenne  la  situation  de  l'avertisseur  a  incendie  le 
plus  rapproche.  Qu'il  s'informe  comment  s'en  ser- 
vii'.  11  est  arrive  des  occasions  ou  des  incendies  ont 
pris  des  proportions  desastreuses,  parce  que  la  per- 
sonne qui  avait  cm  donner  1'alarme,  s'en  etait  mal 
acquitte,  par  ignorance. 

"Surtout  ne  jamais  oublier  que  la  negligence 
est  notre  pire  ennemie  en  ce  qui  a  trait  au  danger 
du  feu". 
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LA    BANQUE     NATIONALE 

FONDEE    EN    1860 

Capital  autorlse $5,000,000 

Capital  verse 2,000,000 

Rfiserve      2,200,000 

Notre  service  de  billets  circulates  pour  voyageurs 
"Travellers  Cheques"  a  donne  satisfaction  a  tous  nos 
clients;  nous  invitons  le  public  a  se  prevaloir  des  avan 
tages  que  nous  offrons. 

Notre  bureau  de  Paris, 

14  RUE  AUBER 

est   tres  propice   aux   voyageurs  canadiens   qui   visitent 
I'Europe. 

Nous  effectuons  les  vlrements  de  fonds,  les  rembour- 
sements,  les  encaissements,  les  credits  commerciaux  en 
Europe,  aux  Etats-Unls  et  au  Canada  aux  taux  les  plus  bas 


Tel.  Est  1269 


LOUIS  TROTTIER 

BOUCHER 
Specialites;     Volailles    et     Legumes 


751  rue  St  Andre, 


MONTREAL. 


Tel.  St-Louis  2078 


G.  N.  DECARIE 

"Sauvez  la  surface  et  vous  sauvez  tout." — Peinture  et  Vernis. 
Quincaillerie,   Peinture,   Vernis 

321  Belanger,  pres  St-Denis,       MONTREAL. 


BANQUE  PROVINGIALE 

DU  CANADA 


DIVIDENDE  TRIMESTRIEL  No  64 
AVIS  est  par  les  presentes  donne  qu'un  divi- 
dende  de  DEUX  POUR  CENT  (2%),  etant  au 
taux  de  HUIT  POUR  CENT  (8%)  I'an  sur  les 
actions  anciennes  et  nouvelles  entierement  li- 
beries de  cette  Institution,  a  ete  declare  pour 
le  trimestre  finissant  le  31  decembre  1919;  de 
plus,  un  dividende-interet  au  taux  de  HUIT 
POUR  CENT  (8%)  I'an  sur  les  versements 
faits  en  acompte  sur  les  souscriptions  a  la  nou- 
velle  emission  de  capital  a  ete  egalement  de- 
clare pour  le  temps  couru  au  31  decembre 
1919.  Le  tout  sera  payable  au  bureau  central 
de  la  Banque,  a  Montreal,  et  a  ses  succursales, 
le  ou  apres  le  deuxieme  jour  de  Janvier  1920, 
aux  Actionnaires  enregistres  dans  les  livres  le 
16  decembre  prochain. 

Par  ordre  du  Conseil  d'Administration. 
Le  vice-president  et  directeur  general, 
TANCREDE  BIENVENU 
Montreal,  le  28  novembre  1919. 


L.  O.  MENARD 

EPICIER 

Specialite:    Farine  de  sarrasin   garantie  de   premiere  qualite. 


717  rue  DeMontigny  Est, 


MONTREAL. 


Phone   Lasalle  3183 


PAUL  ETHIER 

MARCHAND-TAILLEUR 
Specialite:    Pressnge   et    reparage. 


70,  2ieme  Avenue, 


VIAUVILLE 


Tel.  Lasalle  3475 


CHS  ED.  FRECHETTE 

Marchand  General,  Foin  et  Grain 


2027  rue  Ontario  Est, 


MONTREAL. 


Tel.  Be!!  Est  1551  Ree.  336  rue  Ontario  Est 

W.  COURTEMANCHE 

BOUCHER 

Specialite:    Boeuf,    Lard,    Volailles. 


333  rue  Ontario  Est, 


MONTREAL. 


BANQUE  D'HOCHELAGA 

Fondee  en  1874 


Capital  autorise $10,000,000 

Capital  verse  et  Reserve    -    -     7,800,000 
Total  de  l'Actif 72,000,000 

CONSEIL  D'ADMINISTRATION: 

J.-A.  Vaillancourt,  President;  Thon.  F.-L. 
Beique,  Vice-President;  A.  Turcotte;  E.- 
H.  Lemay;  l'hon.  J.-M.  Wilson;  A.-A.  La- 
rocque;  A.-W.  Bonner. 
BEAUDRY  LEMAN,  Gerant-general. 

291  Succursales  et  sous-agences  en  Ca- 
nada. 

41  Succursales  dans  la  Cite  et  le  District 
de  Montreal- 

Nous  allouons  Vintiret  au  plus  haut 
taux  courant  sur  tout  depot  de  $1.00  ou 
plus  fait  a  notre  Departement  d'Epargne* 
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FINANCES 


LE  SENTIMENT  EN   BOURSE 


Plusieiirs  facteurs  importants  se  sont  develop- 
pes  ces  derniers  jours  qui  ont  ameliore  le  senti- 
•ment  speculate  et  contribue  au  relevement  general 
de  la  cote. 

Au  tout. premier  plan,  il  faut  placer  la  dispari- 
tion  de  la  tension  monetaire  que  Ton  commenca 
d'observer  immediatement  avant  le  15  du  mois, 
grace  aux  operations  financieres  importantes  effec- 
tuees  par  le  gouvernement.  De  la  la  chute  du  pret 
a  vue  a  6  p.c,  comparativenient  a  7  p.c.  et  9  p.c. 

Le  marche  a  ete  excessivevnent  impressionna- 
ble  recemment,  la  baisse  des  taux  monetaires  etant 
a  beaucoup  pres  toujours  acconipagnee  du  raffer- 
missement  immediat  des  cours,  et  reciproquement, 
une  avance  du  pret  a  vue  se  traduisant  en  Bourse 
par  l'affaissement  des  valeurs. 

Certains  banquiers  de  New-York  semblent 
croire  que  la  situation  monetaire  a  atteint  son 
point  tournant  et  que  d'ici  la  fin  de  l'annee  nous  ne 
verrons  pas  de  ces  fluctuations  violentes  qui  ont 
cause"  tant  d'emoi  a  Wall  Street. 

Nous  aimons  Sgalement  noter  que  la  situation 
monetaire  internationale  s'est  quelque  peu  amelio- 
r6e  tel  que  l'indique  le  relevement  des  changes, 
non  seulement  de  la  livre  sterling,  mais  aussi  du 
franc  et  de  la  lire.  Sans  doute  co  recouvrement  est- 
il  du,  en  grande  partie  au  rapport  d'un  pret  par 
l'Angleterre  a  la  France,  et  a  des  rumeurs  qui  cir- 
cu'lent  donnant  a  l'Amerique  l'intention  de  prefer 
k  ton  tour  $200,000,000  a  la  Grande-Bretagne; 
mais  plus  importante  que  ces  credits  relativement 
restreints.  fut  toutefois  la  perspective  d'un  com- 
promis  au  sujet  du  traite  de  paix,  et  des  resultats 
merveilleux  qui  en  decouleraient. 

Au  point  de  vue  speculatif,  le  marche  conser- 
vera  semble-t-il,  sa  placidite  professionnelle  encore 
quelque  temps,  mais  si  Ton  etudie  tant  soit  peu 
les  evenements  susceptibles  de  se  produire  dans  un 
avenir  plus  ou  moins  rapproche,  Ton  a  toute  raison 
d'espe>er  des  jours  meilleurs. 


RAPPORT  ANNUEL  DE  LA  BANQUE  ROYALE 


Le  rapport  annuel  de  la  banque  Royale.  qui  a, 
ete"  publie  jeudi  de  la  semaine  passee,  montre  les 
progres  enormes  realises  par  cette  institution  du- 
rant  le  dernier  exercice  financier. 

Les  profits  de  l'annee  se  sont  eleves  h 
$3  423,264  au  lieu  de  $2,809,846  l'annee  precedent 
et  jpepresentent  21.74  de  la  moyenne  du  capital  em- 
ploye ditoant  l'exercice 

\jb  eapital  d.e  la  banque  a  ete  augmente  de 
$S,0t»,rJW)  ti^ram*  Wanfc&e",  ce  qui  l'a  port^  a  $17,- 


000,000  et  la  reserve  se  trouve  maintenant  sur  un 
pied  d'egalite  avec  le  chiffre  du  capital. 

Toutes  deductions  faites,  y  compris  le  verse- 
ment  d'une  somme  de  $2,206,196  aux  actionnaires 
en  dividendes  et  boni,  la  balance  au  compte  des 
profits  et  pertes  est  de  $1,096,418  ou  plus  du  dou- 
ble du  montant  de  1918. 

Le  bilan  de  la  banque  montre  que  le  total  des 
depots  faits  dans  cette  institution,  au  cours  de  l'an- 
nee, a  ete  de  $419,121,399,  ou  $86,529,682  de  plus 
qu'a  la  fin  de  l'exercice  financier  precedent.  Les 
comptes  d'epargne  ont  contribue  pour  plus  de  62 
millions  a  l'augmentatiin  enregistree  et  les  depots 
a  demande  24  millions. 

Les  prets  a  demande  sont  passes  de  $10,067,- 
481  a  la  fin  de  1918  a  $16,435,614  a  la  fin  du  mois 
de  novembre  dernier,  et  les  prets  courants  ont  at- 
teint le  total  de  $143,259,518,  une  augmentation 
de  plus  de  24  millions  dans  l'annee.  , 

L'actif  de  la  banque  se  chiffre  a  $533,647,0S4, 
un  gain  de  plus  de  cent  millions  sur  le  total  de 
l'annee  pr6c6dente. 


LES    MANDATS     POSTAUX     AUX     ETATS-UNIS 


Plusieurs  membres  du  Congres  se  sont  eleves 
contre  le  fait  que  le  Departement  des  Postes  vend 
ses  mandats  internationaux  au  taux  normal  du 
change  au  lieu  de  tenir  compte  de  la  depreciation 
de  l'argent  etranger,  ce  qui  fait  perdre  des  milliers 
de  dollars  aux  acheteurs  de  ces  mandats  ou  a  ceux 
qui  les  recoivent. 

Par  exemple,  une  personne  qui  achete  un 
•mandat  international  d'une  livre  pave  $4.87  pour 
le  mandat  en  question,  plus  un  droit  de  10  centins 
pour  frais  d'expeditions.  Le  taux  de  la  livre  ster- 
ling etant  descendu  dernierement  a  $3.67.  la  diffe- 
rence entre  le  prix  paye"  et  celui  qui  aurait  du  etre 
paye  au  taux  du  change  se  trouve  etre  de  plus  d'un 
dollar. 

II  en  est  de  meme  pour  les  mandats  a  destina- 
tion des  autres  pays  d'Europe,  le  franc,  etant  tom- 
be  a  10.40,  le  mark  allemand  a  2.12  et  la  lire  ita- 
lienne  a,  12.90,  tandis  que  le  Departement  des  Pos- 
tes continue  a  se  baser  sur  les  prix  d'avant-guerre. 

Questionnee  a,  ce  sujet,  les  officiers  du  Depar- 
tement des  Postes  ont  declare"  que  les  prix  ne  pou- 
vaient  pas  etre  changes,  vu  qu'ils  etaient  bases  sur 
des  conventions  qui  etaient  encore  en  vigueur.  Du- 
rant  la  guerre,  toutes  les  conventions  postales  ont 
pte  respecters,  a  l'exception  de  celles  avec  l'Alle- 
magne,  l'Autriche.  la  Bulgarie  pt  la  Turquie  qui  ont 
pte  annulees 

D'un  autre  cote,  ils  pretendent  que  meme  si 
ces  conventions  devenaient  lettre-morte,  il  serait 
fmpossible  pour  le  Departement  des  Postes  d'aver- 
tir,  chaque  iour.  tous  les  maitres  de  postes  d'Ame- 
rique  des  changements  qui  peuvent  se  produire 
dans  le  cours  des  changes. 
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LA  BANQUE  ROYALE  DU  CANADA 

WSKS  RAPPORT  GENERAL 

29  NOVEMBRE  1919 
PASSIF 

AU  PUBLIC: 

Depots  ne  portant  pas  interet $159,656,229  83 

Depots  portant   interet,  y   compris   I'interet  accru     a      la 

date  du  rapport 259,465,169  69 

Balances  dues  a  d'autres  banques  au  Canada $  13,970  88 

Billets  de  la  Banque  en  circulation 39,837,265  74 

Balance  due  au  gouvernement  de  la  Puissance 14,000,000  00 

Balances  dues  aux  banques  et  correspondants  de  banque 

dans  le  Royaume-Uni  et  les  pays  etrangers    7,449,352  42 

; 7,463,323  30 

Billets  payables 306,776  39 

Acceptations   d'apres    lettres  de   credit 16,467,978  89 

AUX  ACTIONNAIRES: 

Capital-actions  paye $  17,000,000  00 

Fonds  de  reserve $   17,000,000  00 

Balance  de  profits  reeportee 1,096,418  74 

18,096,418  74 

Dividences  non  reclames 8,203  08 

Dividende    No    129    (a   12   p.c.   par  annee),   payable    le   1 

decembre  1919 505,219   12 

Boni  de  2%  du  50  Anniversaire,  payable  le  20  decem- 
bre 1919 340,000  00 

853,422  20 

$533,647,084  93 

ACTIF  ~ 

Monnaie  courante $  17,653,879.92 

Billets  du   Dominion 26,735,724.00 

Monnaie  des  Etats-Unis 8,748,805.00 

Autre   argent  etranger 2,545,138.41 

$  55681,547  38 

Depots  dans  les  reserves  centrales  d'or     24,500,000.00 

Billets  d'autres  banques 3,464,200  00 

Cheques  sur  autres  banques 23,757,240.33 

Balances  dues  par  d'autres  banques  au  Canada 17,103.80 

Balances  dues  par  banques  et  correspondants  de  banques 

ailleurs  qu'au  Canada 18,101,373.  08 

Securites    des    gouvernements    federal     et     provinciaux, 

n'excedant   pas    la   valeur   courante 45,323,598  66 

Securites  canadiennes  municipales  et  securites  publiques 
anglaises,  etrangeres  et  coloniales  autres  que  cana- 
diennes,  n'excedant   pas   la  valeur  courante 33,400,542.77 

Obligations,  debentures  et  stocks  de  chemins  de  fer  et 

autres,   n'excedant   pas    la   valeur   courante    19,414,891.06 

Prets  a  demande  au  Canada,  sur  obligations,  debentures 
Autres  prets  et  escompte- courants  ailleurs  qu'au  Canada 

Depot  au  ministre  pour  le  Fonds  de  circulation 750,000.00 

et  stocks 16,435,614.30 

Preets  a  demande  et  a  courte  echeance   (n'excedant  pas 

trente  jours)   ailleurs  qu'au  Canada 33,812,751.53 

273,908,862.86 

Autres   prets   et   escomptes   courants   au    Canada    (moins 

deduction  de  I'interet) $143,259,518.47 

(moins  deduction  de  I'interet) 90,210,271.83 

Creances  en  souffrances  (apres  avoir  pourvu  aux  pertes).  365,089.66 

233,354,379.46 

Immeubles  autres  que  les  edifices  de  la  banque 1,495,271.00 

Edifices  de  la  banque,  a  pas  moins  que  le  cout,  moins  les  montants  deduits     7,016,444.12 

Passif  de  clients:  d'apres  lettres  de  credit,  suivant  contrat     16,467,978.69- 

Depot  au  ministre  pour  le  Fonds  de  circulation 750,000.00 

Autres  actifs  non  compris  dans  ce  qui  precede   .  .  173,648  80 

$533,647,084.93 

S.   H.  HOLT,  EDSON   L.   PEASE,  C.   E.   NEILL, 

President.  Directeur  Gerant.  Gerant  General. 
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BANQUE  ROYALE  DU  CANADA  (Rapport) 

CERTIFICATS  DES  VERIFICATEURS 

Nous  faisons  rapport  aux  actionnaires  de  LA  BANQUE  ROYALE  DU  CANADA: 
Que  dans  notre  opinion  les  transactions  de  la  banque  dont  nous  avons  pris  connais- 
sance  ont  et6  conformes  aux  pouvoirs  de  la  banque. 

Que  nous  avons  verifiS  l'argent  et  les  valeurs  detenues  par  la  banque,  au  bureau 
principal,  le  29  novembre  1919,  ainsi  qu'en  tout  autre  temps,  tel  que  requis  par  la  sec- 
'  tion  56  de  lActe  des  banques,  et  que  nous  avons  trouvS  qu'elles  <§taient  conformes  aux 
entrees  faites  dans  les  livres.    Nous  avons  aussi,  dans  le  cours  de  l'annee,  verifiS  l'ar- 
gent et  les  garanties  aux  principales  succursales. 

Que  le  bilan  ci-dessus  a  §t§  compart  par  nous  avec  les  livres  du  bureau  principal  et 
avec  les  rapports  certifies  des  succursales  et,  d'apres  nous,  il  a  6t6  fait  dans  le  but  de 
faire  voir  un  6tat  correct  et  fidele  des  affaires  de  la  banque  au  meilleur  de  notre  con- 
naissance  eet  des  xplications  qui  nous  ont  et<§  fournies  et  tel  que  le  font  voir  les  livres 
(de  la  banque. 

Que  nous  avons  obtenu  tous  les  renseignements  et  explications  requis. 

JAMES  MARWICK,  C.  L., 
S.  ROGER  MITCHELL,  C.  L.. 

de  Marwick,  Mitchell,  Peat  &  Co. 
JOOHN  W.  ROSS,  C.L.,  de  P.  S.  Ross  &  Sons 

Auditeurs. 
Montreal,  Canada,  18  decembre  1919. 

COMPTES  DES  PROFITS  ET  PERTES 

Balance  au  compte  des  profits  et  pertes,  30  nocembre  1918.   $        535,757.19 
Profits  pour  t'annee,  apres  deduction  des  frais  d'adminis- 

tration   et  toutes   autres  depenses,   interet   accru   sur 

les   depots,    ample    provision    pour    toutes    les    dettes 

mauvaises  ou  douteuses  et  deduction      d'interet  sur 

billets   non   echus 3,423,264  34 

$  3,959,021.53 

Dividendes   Nos  126,  127,  128  et  129,  a   12  pour  cent  par 

annee $     1,866,196.50 

Boni  de  2%  du  50eme  anniversaire  aux  actionnaires  de 

la  Banque 340.000  00 

Transports    au   fonds   de    pension    des    fonctionnaires    ...  100.000.00 

Deduit  du  compte  des  edifices  de   la  banque 400,000.00 

Taxe   de   guerre   sur   les   billets   de   banque   en   circulation  156,406,29 

Balance   des   profits   et    pertes    reportee    1.096,418.74 

$     3,059,021.53 

FONDS  DE  RESERVE 

Balance   au   credit   au   30   novembre    1918 $15,000,000.00 

Primes   sur    nouveau   capital-actions 2,000,000.00 

Balance  au  credit  au  29  novembre   1919 $17,000,000.00 

H.  S.  HOLT,                      EDSON   L.  PEASE,  C.   E.  NEILL, 

President.                                 Directeur  Gerant.  Gerant  General. 
Montreal,  18  decembre  1919. 


Renseignements  de  Trois-Rivieres   et 


Mainlevee. — Ovila  Gagnon  a  Benjamin   Gagnon. 
Promesse  de  vente — Marguerite  Hach6  a  Odilon  Paradis. 
J' Arthab&ska.  Renonciation — Wilfrid   Lafreniere  a   Succ.   On6s.  Lefreniere. 

Obligation — Israel  Thibault  a  Ad61ina  Tanguay. 
Obligation — Adelard  Carpentier  a  Donat  Beaudoin. 
BUREAU    D'ENREGISTREMEIMT   DE    LA  CITE    ET   DU  Obligation— Theode  Beaudry  a  J.  Adolphe  Lambert. 

DISTRICT  DES  TROIS-RIVIERES  Obligation— Benjamin   Panneton  a   Seminaire   Trois-Rivieres. 


Obligation — Oliva  Girard  a  Dme  Rose  Anna  St-Louia. 


Semaine  du  10  au  16  decembre.  Quittance — Vve  TSlesphore  Milot  a  Almanzar  Milot. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  Nap.  Morais.  Quittance — Joseph  Lamontagne  a  Odilon  Brodeur. 

Quittance. — Dolphis  Bourassa  a  G.  Arthur  Ferron.  Quittance — Pascal  Montplaisir  a  Theodore  Beaudry. 

Quittance — Jos.  A.  Bourassa  a  Philippe  Beaulieu.  Quittance — Ovila  Vincent  a  Moise  Bolduc. 

Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  On6s.  Martin.  Quittance — Nap.  Fournier  a  Harry  Marchand. 

Quittance — Eddy  Martin  a  Succ.  On6s.  Martin.  Quittance — Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Arthur  Jacques. 

Quittance — Percepteur    du    Revenu    a    Succ.    Victor    Bisson-  Vente — Vve  J.  Bte  Lacerte  a  Imperial  Oil  Ltd. 

neault.  Veente — Vve  Alfred  Gelinas  a  Narcisse  G61inas. 

Quittance — Percepteur  du   Revenu   a   Succ.   Anna  Bournival.  Vente — Arthur  Denoncourt  a  L.  P.  Normand  et  N.  Labelle. 

Quittance — Eucher  Masse  a  N6r6e  St-Amand.  Vente — Alfred  Limoges  a  Arthur  Cloutier. 

Quittance  partielle — Jules  Briere  a  Horace  B.  Cressman.  Vente — David  Gaudet  et  al.,  a  L.  Geo.  Chartray. 

Vente — Vve  Nap.  Morais  a  Pierre  Corriveau.  Vente — P.  B.  Dumoulin  a  Octave  Hebert. 

Vente — F.  X.  Vanasse  a  Eugene  B6dard.  Vente — Hector  L.  Godin  a  Ephrem  Benoit. 

Vente — Eddy  Martin  a  Joseph  Clement.  Vente — Hector  L.  Godin  a  Ephrem  Benoit. 

Vente — J.  H.  Nap.  Desaulniers  k  Urgel  Lebeau.  Vente — La  Banque  d'Hochelaga  a  Canadian  Pacific  Ry. 

Vente — Eucher  Masse  a  Gideon  Godin.       *  Vente — Philippe  Lefreniere  a  Augustin  Lambert. 
Vente— Wilfrid  Bourassa  et  al.,  a  Eugene  Bourassa.  JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 

Obligation — Philibert  Beaulieu  a  Bronsard  et  B61anger.  Oscar  Latulippe,  Cap  de  la  Madeleine  vs  La  Compagnie 

Hypotheque — L.  J.  A.  Beauchemin  a  Etienne  Beauchemin.  de  Granit  Artificiel  Lt6e,  Trois-Rivieres,  $925. 
Separation  de  biens— Mathilde   Lessard   et  Wilfrid   St-Onge.  COUR  DE  CIRCUIT 

Mainlevee — Napoleon  Fortin  a  O.  J.  Gelinas.  Chs.  Bourgeois,  Trois-Rivieres  vs  G6d6on  Jacob,  et  Fide, 

Dissolution  de  society — Adains  Bros   &   Co.  $38.15. 

Declaration  de  soci6t6 — Ayotte,  Picotte  et  Guertin.  Tessier  &  Cie,  Trois-Rivieres  vs  La  Cie  de  Granit  Arti- 

Declaration  de  society — O.  Hardy  &  Cie  Enregistree.  ficiel,  Trois-Rivieres,  $35. 
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Charles  Dion,  Trois-Rivieres  vs  Pierre  Lariviere   $50.60. 
J.   A.    Dostaler,    Trois-Rivieres   vs   Willie    Marchand,    St- 
Etienne  des  Gres  $68. 

C.  H.   Moineau,  Trois-Rivieres  vs  Eugene  Lyonnais,  An- 
cienne  Lorette,  $15. 

Chs.  Marchand,  Champlain  vs  Adolphe  Toupin,  Cap  de  la 
Madeleine,  $19.25. 

O.  Chalifoux  &  Fils  Ltde,  St-Hyacinthe  vs  Thomas  DSziel, 
Grand'Mere,  $52.75. 

Delle  Olympe  DeGrandmont,  Grand'Mere  vs  Dame  Mary 
Abran  et  vir.,  $18.90. 

Beaver   Stove   and   Machinery  Co.,   Ltd.,   Grand'Mere   vs 
Alex.  Lance,  Pere,  Otter  Lake,  district  de  Pontiac,  $53.15. 

Beaver   Stove  and   Machinery   Co.,   Ltd.,   Grand'Mere   vs 
Alex.  Lance,  Fils,  Otter  Lake,  district  de  Pontiac,  $53.15. 

Semaine  du  16  au  23  Decembre 
Renonciation — Wilfrid   Lafreniere   a   Succ.    Ones.   Lafreniere. 
Retrocession — Arthur  Oleary  a  Olivier  Rousseau. 
Quittance — Nap.  Fournier  a  Harry  Marchand. 
Quittance— Shaw.  W.  &  P.  Co.  a  Arthur  Jacques. 
Obligation — N.  E.  Catto  a  Laurentide  Co.  Ltd. 
Obligation — Theodore  Tanguay  a  Dame  J.  A.  Crete. 
Vente — Philippe  Laperriere  a  Augustin  Lambert. 
Vente — Dame  Edmond  Doyon  a  M6d6ric  Leblanc. 
Vente — Grand'Mere  Land   Co.   a  Dame   Dolphis  Boulard. 
Vente — Rodrigue  Lemay  a  Dolphis  Clement. 
Vente — Grand'Mere  Land  Co.  a  M.  Lacoursiere. 
Vente — Henri  Girard  a  Philias  Champagne. 
Vente — Sam.  Petrin  a  Exaudias  Lavaliee. 
Quittance — Olivier  Rousseau  a  Arthur  Cleary. 
Quittance — Arthur  Ferron  a  Hilaire  Paquin. 
Quittance — Banque  des  Marchands  a  Theodore  Tanguay. 
Quittance — Alphonse  Charest  a  Arthur  Chartier. 
Quittance — Corporation   des   Trois-Riv.  a  Edmond  Frechette. 
Quittance — Eucher  Masse  a  Arthur  Clouu* 
Quittance — Joseph   Boi&vert  a  Arthur  Cloutier. 
Quittance — Vve  Wilbrod   Rousseau  a  O.   Boisvert  et  al. 
Quittance — Succ.  F.  X.  Giroux  a  J.  Arthur  Dufresne. 
Quittance — Alberic  Angers  a  Jules  Briere. 
Quittance — Vve  Hilarion  Lacer.te  a  Henri  Girard. 
Quittance — Philias   Champagne  a  Fidele  Lambert. 
Quittance — Leopold  Sicard  et  al,  a  Adrien  Bellemare. 
Quittance — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.  I.  L.  Clair. 
Quittance. — Percepteur  du  Revenu  a  Succ.     Odile  Grenier. 
Interdiction — Joseph  Eugene  Lacerte. 
Privi.ege — Albert  Deschamps  a  Laura  Beaudry. 
Declaration   Sociale — Elie  Boumansour. 
Transport — Jerome  Geiinas  a  Danias  Lavergne. 
Demande  de  radiation— Arcles  Bellerive. 
Dation   en   paiement — Melville   Gordon   Moore   a   The   Belgo 

Can.  P.  &  P.  Co. 
Obligation — Joseph   Bouchard    a   Honorat   Bourassa. 
Obligation — Fidele  Lambert  a,  Vve  Hilarion  Lacerte. 
Vente — Joseph  Boisvert  a  Paul  Duchaine. 
Vente — Louis  Tousignant  a  Alfred  Bourassa. 
Vente — Arthur  Lehoux  a  Simon  Lalande. 
Vente — St-Maurice  Land  Co    a  Aime"  Ally. 
Vente — Arcles  Bellerive  a  Edmond   Ricard. 
Vente — Alfred  Marcouiller  a  Philias  Gauthier. 
Vente — Corporation  Grand  Mere  a  Laurentide  Co. 
Vente— Omer  buuu  u.   in;uluf  castarache. 
Vente — The  Lanctot  Realty  Co.  a  Edward  A.  Murphy. 
Vente — Guillaume  Courtois  a  Edouard  Lemay. 
Vente — William  Ferron  a  Alex.  Pelletier. 
Ventee — Elis6e  Buisson  a  Omer  Fortier. 
Vente — Alfred    Bastien   a  Lucien   Lemarier. 
Vente — Arthur  Goupil  a  George  Page. 
Obligation — Omer  Fortier  a  Flavie  Labarre. 
Obligation— Lucien  Lemarier  a  Em^dine  Bourque  et  al. 
Obligation — Alfred   Guilbert  a  Hormidas  Masse. 
Obligation — Ls  Arthur  Geiinas  a  Eugene  Chartier. 
Renonciation — Henri  Bastien  a  Alfred  Bastien. 
Quittance — Fortunat  Lord  a  Albert  Guilbert. 
Quittance — J.  N.  Bourassa  a  Jos.  A.  Geiinas. 
Garantie  hypothecate— Phi.  H.  Marcotte  a  Treffle"  Marcotte. 
Garantie  hypothecate — Josaphat  Labranche  a  J.  A.  Lemire. 
JUGEMENTS  EN  COUR  SUPERIEURE 
J.  F.  Bellefeuille,  Trois-Rivieres  vs  J.  Maxime  Doutigny, 
La  Tuque  et  Jos.  Lamarche,  La  Tuque,  tiers-saisi,  $142.29. 

Onesime  Lafontaine,  Ste-Tite,  et  Auguste  Martel,  St- 
Adelphe,  vs  Auguste  Bellefeuille  et  Bruno  TrSpanier,  Trois- 
Rivieres  et  les  dits  Auguste  Bellefeuille  et  Bruno  TnSpanier 
opposants  a  jugement.  Jugement  contre  les  defendeurs  pour 
$208. 

COUR  DE  CIRCUIT 

Tessier,  Trahan  et  Lacoursiere,  Trois-Rivieres,  vs  Odilon 
Croteau,  Manseau.     $86.53. 


Napoleon  E.  Godin,  Trois-Rivieres  vs  Alexandre  Baril, 
St-Albert  de  Warwick. 

Octave  Guay,  Shawinigan  Falls  vs  George  Joly,  meme 
lieu.      $14  75. 

Henri  Nobert,  Trois-Rivieres  vs  Alfred  Trudel,  St-Tite, 
$27.25. 

Georges  Lalancette,  Cap  de  la  Madeleine  vs  Georges 
Daffson,  Pont  St.  Maurice.     $23.92. 

Georges  Lalancette,  Cap  de  la  Madeleine  vs  Alphonse 
Lacasse,  Pont  St-Maurice,  $34.48. 

Jos.  A.  Gagnon,  Trois-Rivieres  vs  Wilfrid  Desfoss6s,  m§- 
me  lieu,  $12.62. 

Jos  A  .Gagnon  vs  Albert  Germain,  meme  lieu,  $6.60. 

Jos.  A.  Gagnon,  vs  Teiesphore  Giroux,  meme  lieu,  $10.14. 

Joa.  A.  Gagnon,  vs  Maurice  Emond,  m£me  lieu  $10.80. 


Renseignements  da  District  de  Stebrooke 

Dans  notre  numero  du  5  decembre  dernier,  il  a  et6 
publie"  sous  la  rubrique:  POURSUITES  une  liste  de  noms 
dont  la  disposition  typographique  peut  preter  a  une  mau- 
vaise  interpretation.  Dans  la  nomenclature  ordinaire  de  ces 
item,  les  noms  des  demandeurs  sont  mentionnes  en  premier 
lieu.  Dans  le  cas  dont  il  s'agit  lei,  e'est  le  contraire  qui  est 
arrive,  et  les  interesses  sont  pries  de  prendre  note  que  cette 
erreur  sera  evitee  a  l'avenir. 


ENREGISTREMENT    AU     BUREAU     D'ENREGISTREM  ENT 

DE  LA  DIVISION   DE  SHERBROOKE  PENDANT  LA 

SEMAINE   FINISSANT   LE   13   DECEMBRE   191&, 


VENTES 


Dame  Allan  Christie  et  al  a  Dame  John  J.  Rule,  leurs 
droits  successifs  dans  le  lot  5g  rang  10,  Ascot.  Prix  paye. 

L.  W.  Temple  et  al,  esq.,  a  Dame  John  John  J.  Rule  des 
droits  successifs  dans  le  lot  2g  rang  10,  Ascot.  Prix  $133.32, 
payes. 

Hormisdas  Boisse  a  G.  A.  Povey,  lots  1537-60  et  97,  quar- 
tier  sud.     Prix  $1.00,  paye. 

G.  A.  Povey  a  Hormisdas  Boisse,  lots  1537-31,  32,  34,  35 
et  40,  quartier  sud.    Prix  $750,  payes. 

John  Nichol  a  G.  H.  et  C.  G.  Moynon  lots  6a,  7a  et  5b, 
rang  7,  et  lots  7d  et  6b  rang  6,  Ascot.    Prix  $20,000,  payes. 

Dame  A.  A.  Tate  et  al  a  William  W.  Baker,  partie  lot 
329  Lennoxville.    Prix  $400,  payes. 

Delle  E.  E.  Woodward  et  al  a  John  A.  McClary,  lot  resi- 
due 324  et  partie  lot  323,  Lennoxville.     Prix  $700,  payes. 

C.  H.  Fletcher  a  F.  X.  Croteau,  lot  362,  Orford.  Prix 
$450,  payes. 

Dame  J.  H  Chapman  a  John  Nichol,  lot  314,  Lennoxville. 
Prix,  $5,400,  payes. 

David  W.  O'Keefe  a  John  Nichol,  lots  5b  et  5c,  rang  6, 
Ascot.     Prix  $8,500,  payes. 

E.  R.  Benntee  a  William  Lefebvre,  lot  299-89,  Lennoxvil- 
le.    Prix  $55,  payes. 

Charles  McDonald  a  Charles  E.  Church,  partie  lot  102, 
lot  103,  partie  104,  aussi  droits  sur  l'eau  de  source  du  lot 
28,  Waterville.     Prix  $600,  payes. 

David  J.  Sails  a  *'nert  C.  Stevens,  lots  224  et  225,  quar- 
tier nord.     Prix  $1,  paye. 

C.  L.  Livingston  a  Albert  H.  Parker,  partie  lot  5b  rang 
12,  Ascot.    Prix  $700,  payes. 

James   G.   Mallory      au   Village   de   Lennoxville,   de   gra- 

vois  sur  partie  lot  187  Lennoxville.  Prix  $500,  payees. 

Harold  G.  James  a  Thomas  B  Howard  partie  lot  22 
quartier  nord.     Prix  $7,750;   $4,250  payes. 

British  American  Land  Company  a  William  Hopkinson, 
lot  1-82,  quartier  nord.    Prix  $350,  payes. 

William  Hopkinson  a  Howard  H.  Bean,  lot  1-82,  quartier 
nord.    Prix  $1,000,  payes. 

Arthur  Chevalier  a  Alcide  Laplante   N  43   pieds  du  lot 

1300,  quartier  sud.  Prix  $6,000,  payes. 

HYPOTHEQUES 

Alexandre  Hamel  a  Ephrem  Gadbois,  pour  $700,  affec- 
tant  lot  1537-220,  quartier  sud. 

Howard  H.  Bean  a  Edwards  Realty  Company,  pour  $500, 
affectant  lot  1-82,  quartier  nord. 

Autorisation  de  vendre  les  droits  mineurs  par  la  Cour 
Superieure  a  Dame  John  J.  Rule,  dans  lot  5g,  rang  10,  Ascot, 
pour  la  somme  de  pas  moins  de  $133.32. 

Bail  conditionnel  par  Evangeiiste  Dufresne  a  Alfred 
Dufresne  pour  17  ans,  des  lots  1027,  1028,  1029  et  1030, 
Orford,  pour  $1,800  pour  le  dit  terme  avec  option  d"acheter. 
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SEMAINE    FINISSANT    LE    20    DECEMBRE    1919. 


VENTES 
Dame  Pamphile  Biron  a  Dame  Denise  Jutras,  Spouse  s<§- 
paree  de  bien  de  Alfred  Leclaire,  lots  18a-26  et  31,  rang  6, 
Ascot.     Prix  $400  payes. 

Wharren  &  Co.,  du' village  de  Waterville,  droit  de  poser 
des  tuyaux  d'egout  sur  lot  17,  Waterville.    Prix  $100,  payes. 
J.  R.  Nutbrown  a  Lawrence  J.  Howse,  lot  99,  Waterville. 
Prix  $1,000,  payes. 

Executeurs  de  la  succession  G.  G.  Bryant  a  William  J. 
Nutbrown,  lot  635  et  55  pieds  a  l'ouest  du  lot  636,  quartier 
nord.    Prix  $3,800,  dont  $2,000  pay<5s. 

Frank  E.  Webster  a  Sa  Majeste  le  Roi,  lot  25c,  rang  9, 
Compton.     Prix  $4,700,  payees. 

Dame  Alfred  Hamilton  a  Gesuele  Cerminera  28c  et  28f, 
rang  2,  Compton.    Prix  $3,000,  dont  $600  payes. 

Dame  John   H.   Bell  k  David   J.   Sails,  lot  148   et  partie 
147,  quartier  nord.    Prix  $1.00  et  autres  considerations,  payes. 
Dame  Hugh  Connor  a  Euclide  Foisy,  lot  729-104,  quartier 
est.  Prix  $375,  payes. 

Desire  Roy  a  Leon  Ruel,  lot  4d  rang  9,  Ascot.  Prix  $600, 
payes< 

Succession  Joseph  Par6  a  Maurice  Bisson,  moiti£  ouest 
24,  rang  9,  Compton.     Prix  $1,200,  payes. 

Dame  Benjamin  LeBrun  a  Sigefroid  Goyette,  partie  888 
quartier  est.     Prix  $800,  payes. 

Desire  Roy  a  James  Alton  Prescott,  lot  4e,  rang  9,  Ascot. 
Prix  $175,  payes. 

Dame  Honore  Boulianne  (nee  Aub6)  a  Damase  Aube  de 
ses  droits  dans  lot  1444191.  quartier  sud.     Prix  paye. 

Pierre  Sarrasin  a  Leon  Letourneau,  partie  lot  15,  Water- 
ville.    Prix  $900;    $100  pay<§s. 

William  Wright  a  la  ville  de  Sherbrooke,  droit  de  poser 
un  tuyau  a  eau  a  travers  partie  du  lot  9  quartier  est.  Prix 
$1.00   paye. 

A.  H.  Cummings  &  Son  Ltd,  a  Win.  A.  Edgecombe,  par- 
tie  du  lot  23,  Waterville      Prix  $400,  payes. 

Wm.  A.  Edgecombe  a  Kenneth  S.  Spafford,  partie  lot  23, 
Waterville.     Prix  $1,200,  dont  $400  payes. 

Moi'se  Allaire  et  Joseph  Leblanc  a  Dame  Benjamin 
Cohen,  lot  1464  et  moitie  ouest  1465  quartier  sud.  Prix  $3,- 
600,  payes. 

Emile   Deveau   k   Jacques   Turgeon,   55   pieds   a  Test    de 
partie  des  lots  1469  17  et  19  quartier  sud.     Prix  $450    payes. 
Succession  J.  A.  Archambault  a  Joseph  Beaudette  216  et 
316  Orford.    Prix  $1,268,  payes. 

Joseph  Beaudette  a  Wilfred  Aube,  3316  et  216  Orford. 
$2,800,   $1,500  payes. 

HYPOTHEQUES 
Dame   Noel   Bechette   a   Bernard    &    Cie    $200,   affectant 
727-119,  quartier  est. 

Emile  Boudreau  k  Joseph  Hamel  $1,500,  affectant  partie 
lot  20g  rang  5,  Ascot. 

Moise  Robert  a  J.  S.  Mitchell  $1,000,  affectant  lot  104  et 
partie  103  et  105,  quartier  centre. 

Dame  Benjamin  Cohen  a  J.  S.  Mitchell  $3,000,  affectant 
lot   1464  et  partie   1465,   quartier  sud. 

Joseph  Charest  k  O.  C.  Morissette  $5,000,  affectant  1444- 
247,  quartier  sud. 

Azade  1).  Desilets  a.  Arthur  Chevalier  $6,000,  affectant 
partie  lot  4,  quartier  sud. 

Emile  Deveau  a  Elizabeth  et  Eugenie  Tetu,  $2,000,  affec- 
tant partie  lots  1469-17  et  19     quartier  sud. 

J.  Emile  Choquette  et  J.  Eugene  Choquette  a  Alphonse 
E.  Masse  $2,500,  affectant  partie  lot  431,  quartier  est. 
QUITTANCE 
L.  H.  Olivier  a  F.  R.  Darche,  liypotheque  du  24  juin  1919. 
Lndger  Forest  a  Desire  Roy,  liypotheque  de  $627.50. 
Sherbrooke   Loan    &    Mortgage   Co.   a  Arthur   Chevalier, 
liypotheque  de  $6,000. 

Dame  Henri  Beauchesne  a  Arthur  Chevalier,  liypotheque 
ie  $4,000 

P.  Hector  Gendron  a  Arthur  Chevalier,  $2,400,  degageant 
ot  1200,  quartier  sud. 

L.  N.  Audet  k  A.  D.  Desilets,  liypotheque  du  9  aout  1919. 
3dwards  Realty  Co.  a  A.  D.  Desilets,  liypotheque  de  $3,500. 
Joseph   Royer  a  Emile  Deveau,  liypotheque  de   $1,088. 
Wilfrid  Auger  k  Emile  Deveau,  hypotheque  de  $1,350. 
Forrest  W.  Lord  k  la  Cite  de  Sherbrooke,  droit  de  poser 
in  tuyau  d'egotit  k  travers  partie  lot  976  quartier  nord.  Prix 
il.00,    paye. 

Donation — Samuel  Cowan  et  epouse  k  Samuel  Coid 
"owan,  lot  2a  rang  10,  Ascot.  La  dite  donation  est  faite  su- 
ette  a  l'hypotheque  existante. 

Donation — Lemon  W.  Bradley  et  Spouse,  k  Delle  Nettie 
Jradley,  lots  321,  322  et  324,  Waterville. 


Dissolution  de  societe  par  Frank  B.  Perkins  &  Myle? 
Henry  Kilburn  sous  le  nom  de  "Sherbrooke  Bottling  Works". 

Nom  d'une  maison  par  Myles  Henry  Kilburn,  sous  la 
raison  sociale  de  "Sherbrooke  Bottling  Works  " 

Transfer  de  l'executeur  de  Leger  Loubier  a  Andr6  Gau- 
thiei  de  $800  dus  par  Sinai  Provencher. 

Contrat  de  mariage  entre  Pierre  Bellavance  et  Lilian 
Gertrude   Codere,  stipuiant  separation   quant  aux   biens. 


LISTE     DES     DEBITEURS    DEPOSANT    SOUS     LA 
LOI   LACOMBE 


Arcand,  Zotique,   St-Tite. 
Bransard,   Napoleon,   Shawinigan. 
Blais,  Alfred   H,  Shawinigan. 
Brousseau,  Alfred,  Cap  de  la  Madeleine. 
Cormier,  John,  St-Gregoire. 
Chauvette,  Alfred,   Trois-Rivieres. 
Daigle,   Basile,   Trois-Rivieres. 
Dumont,  Horace,  Trois-Rivieres. 
Dargis,  Johnny,  Cap  de  la  Madeleine. 
Dupuis,   Onesime,  Trois-Rivieres. 
Delisle,  Arthur,   St-Titie. 
Dufresne,   Lionel,  Trois-Rivieres. 
Dawson,   Geo.,   Trois-Rivieres. 
Fortier.  Louis,  Trois-Rivieres. 
Ferschke,   Willie,   Trois-Rivieres. 
Girardeau,    Olivier,   Tro's-Rivien  s 
Gagnon.   Albert.   Trois-Rivieres. 
Goyette,   Joseph.   Trois-Rivieres. 
Jourdain,  Albert.  St-Roch. 
Larivee,   Denis.   Trois-Rivieres. 
Lepage.   J.   L..   Trois-Rivieres. 
Martin,    Wilfrid,    Trois-Rivieres 
Milette,    Napoleon,    Trois-Rivieres. 
Martin.   Joseph,   Trois-Rivieres. 
Michelin,   Achille,   Trois-Rivieres. 
Pronovost,  Narclsse,  Trois-Rivieres. 
Perron,  Medard,  Trois-Rivieres. 
Pegigny.  Gedeon.  Trois-Rivieres. 
Plcard,   Ernest,   Trois-Rivieres. 


Usine  a  sel        Windsor,  Ont. 

Vendez  les  marques  qui  ont  prouve  leu^ 
qualite  et  solidement  etabli  leur  reputatior 
corame  "  aliments  purs.  " 

II  va  sans  dire  que  vous  vendez  le 


incisor 


i. 


Modern 
Canaca 


LESEL  DE  TABLE  WINDSOR 
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Mercredi  soir,  le  24  decembre  1919. 

Plusieurs  changements  importants 
ont  ete  faits  au  cours  de  la  semaine 
et  au  nombre  des  item  importants  se 
trouve  la  nouvelle  liste  de  prix  emise 
pour  les  tuyaux  en  fer  forge.  Les 
raccords  et  les  bouts  ,aussi,  ont  ete 
revises  a  la  baisse  dans  I'escompte. 
Le  tuyau  de  plomb  et  les  dechets,  de 
meme  que  la  soudure  en  barre  se 
vendent  plus  chers  par  suite  des  prix 
plus  Sieves  demandes  pour  le  fer- 
blanc  brut  et  le  plomb  en  saumon.  La 
broche  en  fuseaux  se  vend  plus  chere 
aussi.  L'etoupe  de  plombiers  se  vend 
50c  de  plus  le  quintal.  Les  ciseaux 
bon  marche  et  les  couteaux  de  sel- 
liers,  de  cuisine  et  un  certain  nombre 
d'autres  couteaux  ont  egalement  subi 
une  hausse.  Les  toitures  et  les  dou- 
blages,  les  papiers  de  construction, 
etc.,  ont  monte  cette  semaine  et  les 
marches  sont  fermes.  Les  poeles  a 
I'huile  sont  fermes  —  il  s'agit  ici  des 
chaufferettes,  mais  il  n'y  a  pas  eu  de 
changement  de  fait.  Les  poeles  sont 
tres  fermes,  de  meme  que  les  acces- 
soires  et  le  mouvement  est  actif  pour 
la  saison.  La  fonte  et  I'acier  de  rebut 
sont  tres  fermes,  de  meme  que  les 
accessoires  et  le  mouvement  est  actif 
pour  la  saison.  La  fonte  et  I'acier  de 
rebut  sont  tres  fermes  et  es  demande. 
Le  fer-blanc  brut  et  le  plomb  se  ven- 
dent plus  chers  aux  endroits  exte- 
rieurs  et  leur  prix  va  probablement 
hausser  ici.  Le  cable  de  coton  est 
tres  cher  et  des  prix  plus  eleves  ne 
sont  pas  improbables,  en  plus  des 
prix  plus  eleves  ne  sont  pas  improba- 
bles, en  plus  des  prix  plus  eleves 
deja  annonces  la  semaine  derniere. 
Une  nouvelle  serie  d'escomptes  avec 
une  nouvelle  liste  de  prix  viennent 
d'etre  emises  par  la  Domisios  Cart- 
ridge Company. 

La  demande  pour  les  articles  de 
Noel  a  ete  tres  excellente,  surtout 
pour  la  coutellerie,  pour  laquelle  la 
demande  a  depasse  I'approvisionne- 
ment.  Les  tendances  des  prix  portent 
vers  I'affermissement,  surtout  pour 
les  lignes  importees,  le  change  ren- 
dant  necessaire  I'augmentatios  des 
prix  sur  plusieurs  commodites  et 
spScialites. 

LE    PRIX    DE    L'ETOUPE    DE    PLOM- 
BIERS   MONTE 

L'etoupe  —  L'etoupe  de  plombiers  a 
subi  une  hausse  sur  ce  marche,  et 
les  nouvelles  cotations  pour  les 
quantites  ordinaires  sont  actuelle- 
ment  $10.75  les  100  livres,  soit  une 
hausse  de  50c. 


LA     NOUVELLE     LISTE     DES    CAR- 
TOUCHES AVEC   DES   ESCOMP- 
TES    REVISES 

Munitions  —  La  Dominiin  Cartridge 
Company  vient  d'emettre  sa  nouvelle 
liste  de  prix.  Les  nouveaux  escomp- 
tes  donnent  aux  marchands  un  es- 
compte  de  30  pour  cest,  10  pour  cent 
tt  20  pour  cent,  tandis  qu'une  charge 
additionnelle  de  5  pour  cent  est  ajou- 
tee  pour  les  lots  brises.  Ces  escomp- 
tes  s'appliquent  a  toutes  les  cartou- 
ches metalliques  et  avec  balles,  et 
les  termes  sont:  net  a  60  jours;  2 
pour  cent  a  30  jours.  Tous  les  prix 
sont  bases  sur  I'envoi  de  la  fabrique 
f.a.b.,    Staynerville,    Quebec. 

LA  BROCHE  EN  ROULEAU  PLUS 
CHERE;  DE  MEMES  QUE  LES 
CISEAUX  ET  LES  COUTEAUX 

Broche,  coteaux,  ciseaux  —  Des 
prix  plus  eleves  sont  en  vigueur  pour 
la  broche  en  rouleaux,  la  hausse  s'ele- 
van  ta  environ  dix  pour  cent.  La  bro- 
che de  cuivre  sur  rouleaux  se  vend 
la  grosse  pour  le  No  34. 
actuellemest  $2.60  la  douzaine  pour 
celle  de  1c  et  20  onces,  et  a  $2.75  pour 
celle  de  22  onces.  La  broche  en  pe- 
lotes  d'une  demi-livre  est  cotee  a 
$4.80   la   grosse  pour  le    No  28  et  a  $5 

Les  couteaux  a  mastic  a  chaussu- 
res  et  de  cuisine  ont  monte  d'environ 
15  a  20  pour  cent,  et  les  ciseaux  bon 
marche  ont  subi  une  hausse  sembla- 
ble. 

LES     TOITURES     PREPAREES      ET 
LES    PAPIERS   A    CONSTRUC- 
TION  MONTENT 

Toitures,  papiers  a  construction  — 
Des  prix  plus  eleves  sont  es  vigueur 
pour  les  diverses  varietes  dt  toitures, 
pour  les  doublages  et  les  papiers  de 
construction.  Cette  hausse  est  due, 
en  ce  qui  regarde  les  produits  du  feu- 
vieux  chiffons  et  avec  les  papiers  la 
tre,  a  la  rarete  et  aux  prix  eleves  des 
pulpe.  Cette  hausse  est  de  10  pour 
sur  la  plupart  des  lignes,  et  dans 
quelques  lignes  un  peu  plus.  Le  mar- 
che est  ferme. 

LES  GARNITURES  ET  LE  TUYAU 
DE  FER  PLUS  CHERS 

Tuyau,  raccords,  bouts  —  Les  prix 
ont  augmente  pour  le  tuyau  en  fer 
forge.  Les  changemests  sont  en  vi- 
gueur depuis  le  9  decembre.  Nous 
publions  ci-dessous  les  nouveaux  prix. 

Les  bouts  en  fer  forge  sont  actuel- 
lement       comme    suit:       4    pouces    et 


moins,  70  pour  cent;  4|/2  pouces  et 
plus,  60  pour  cent.  Ys  raccords  en 
fer  forge  se  vendent  a  un  escompte 
de  25  pour  cent  pour  les  4  pouces  et 
moins  et  pour  4^  pouces  et  plus 
I'escompte    est   de    15   pour  cent. 

Les  prix  nets  pour  losgueurs  au 
hasard.  Termes:  2  pour  cent  comp- 
tant  d'alloue  si  le  paiement  est  fait 
dans  les  trente  jours.  Credit  approu- 
ve. 

Standard      buttweld      tuyau      S-C: 
acier  noir — 

Vs  pouce 6.00 

%  pouce 4.65 

%  pouce , .  4.65 

%  pouce 7.76 

1  pouce 11.48 

1%  pouce 15.53 

1%  pouce 18.56 

2  pouces   . 24.98 

2V2  pouces 39.49 

3  pouces 51.64 

Sy2   pouces 65.78 

4  pouces 77.94 

Galvanise" — 

%  pouce 8.00 

%  pouce 6.78 

%  pouce 6.78 

%  pouce 7.74 

%  pouce 9.89 

1  pouce 14.62 

1%  pouce 19.78 

1%  pouce ' 23.65 

2  pouces 31.82 

2y2   pouces 50.31 

3 "  pouces 65.79 

sy2  pouces 82.80 

4       pouces 98.10 

En  fer  forge:   noir — 

%  pouce 5.13 

%  pouce 5.13 

y2  pouce 6.84 

%  pouce 8.68 

1  pouce 12.84 

1%  pouce 17.37 

1%  pouce 20.76 

2  pouces 27.94 

Galvanise" — 

%  pouce 7.26 

%  pouce 7.26 

y2  pouce 8.42 

%  pouce 10.81 

1  pouce 15.98 

1%  pouce 21.62 

\y2  pouce 25.85 

2  pouces 34.78 

LE       MARCHE       DES      POELES      A 

L'HUILE    EST    FERME;       ILS 

ONT   ETE  TRES  ACTIFS 

Poeles  a  I'huile  —  La  demande 
pour  les  chaufferettes  a  I'huile  est 
actuellement  tres  active,  et  les  ma- 
nufacturiers  font  rapport  que,  bien 
que  les  stocks  soient  suffisants,  le 
commerce  fait  dans  le  moment  en 
absorbe  une  grasde  partie.  Par  suite 
de  la  difficulty  que  Ton  eprouve  a 
obtenir  des  plaques  et  de  la  matiere 
premiere  et  aussi  a  cause  de  la  cher- 
te  de  la  main-d'oeuvre,  le  marche1  est 
ferme. 
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LE      FIL      BARBELE      A      DE      NOU- 
VEAUX   PRIX 

Fil  barbele  —  Les  jobbers  accep- 
tetn  des  commandes  de  fil  barbele  sur 
la  base  nouvelle,  et  I'on  s'atend  a  une 
elimination  graduelle  des  rouleaux 
"catch  weight"  en  faveur  des  rou- 
leaux de  80-rod  et  que  plusieurs  pr6- 
ferent.  Les  prix  actuels  sont  les  sui- 
vants:  Catch  weights,  les  100  lbs, 
2x5,  $5.90  ;4  x  4,  $5.90,  et  4  x  6, 
$5.90  .  Les  nouveaux  sont  pour  les 
rouleaux  de  80-rod,  annonces  recent- 
ment  sont  de  18c,  20c  et  22c  le  rou- 
leau plus  chers  pour  les  divers  dimen- 
sions precitees. 

L'HUILE     RAFFINEE     EST     FERME, 

DE   MEME  QUE   LA   GAZOLINE, 

ELLE,  SE  MAINTIENT 

Huile  et  gazoline  —  Les  marches 
sont  sans  changement  pour  I'huile  de 
charbon,  bies  que  les  changements 
faits  aux  Etats-Unis  indiquent  une 
hausse  pourrait  se  produire  sur  ce 
marche  avant  longtemps.  Les  prix, 
suivant  la  qualite,  varient  de  22c  a 
25c  le  gallon. 

La  demande  pour  la  gazoline  de- 
vient  plus  restreinte  avec  I'arrivfie 
des  jours  froids.  Le  prix  se  maintient 
a  33c  le  gallon. 

ON    A    DE    LA    DIFFICULTE    A    SE 
PROCURER    DES    TOLES 

Plaques  et  feuilles  —  Ls  develop- 
pemests  n'ont  pas  eu  pour  effet  de 
reveler  une  quantite  considerable  de 
plaques  ou  de  feuilles,  les  jobbers 
passant  de  preference  les  calibres 
qu'ils  ont  en  mains  aux  acheteurs, 
desirant  acheter  immediatement,  et  a 
des  prix  qui  ne  sost  pas,  probable- 
ment,  conformes  aux  cotations  irdi- 
saires.  Celui  qui  detient  un  stock 
peut  en  obtenir  un  bon  prix,  et  par 
suite  il  est  difficile  de  definir  le  mar- 
che. Qu'il  nous  suffise  de  dire  que 
le  ton  est  tres  ferme  et  les  perspecti- 
ves sans  promesses. 

Nous  cotons: 

T61e  noire  en  feuilles: 

Les  100  lbs 

Calibre  10 5.90  6.20 

Calibre  12 5.95  6.25 

Calibre  14 6.00  6.30 

Calibre  16 6.10  6.40 

Calibre  18-20 6.55  6.70 

Calibre  22-24 6,70  6.75 

Calibre  26 6.70  6.S0 

Calibre  28 7.00  7.00 

Tole  galvanised  en  feuilles: 

10%  onces 9.00 

Calibre  28 8.85 

Calibre  26 8.75 

Calibres   22   et  24 8.40 

Calibre  16 8.00 

Calibre  18 8.25 

Calibre  20 8.25 


T61e  anglaise: 


Calibre  28 

....  10.00 

Calibre  26    .    .    .    .    .    . 

....     9.75 

Calibre  24 

....     8.15 

Calibre  22 

....     8.80 

Calibre  18  et  20  .   .   .   . 

....     8.60 

Note:  —  Charge  extra  de  25  a  35c 
les  100  livres  pour  lots  brises. 

LES      VENTES       IMMEDIATES       DE 
POELES    ET    D'ACCESSOIRES 
SONT   TRES   CONSIDE- 
RABLES 
POELES       ET      ACCESSOIRES   — 

Les  manufacturiers  de  poeles  ont  fait 
beaucoup  d'affaires,  bien  que  la  salson 
soit  tres  avancee.  Le  materiel  pour 
la  fabrication  des  poeles  n'est  pas 
facile  a  trouver,  et  nous  serons  heu- 
reux  si  les  fabricants  sont  en  position 
de  fournir  au  comerce  meme  une 
proportion  raisonnable  de  leurs  be- 
soms. La  main-d'oeuvre  coute  encore 
chere,  et  cet  etat  de  choses  va  conti- 
nue^ nous  dit-on.  Le  reglement  de  la 
greve  du  charbon,  naturellement,  est 
un  soulagement  qui  est  grandement 
apprecie. 

Les  accessoires,  surtout  ceux  que 
I'on  peut  classifier  parmi  les  ligses 
des  fetes,  sont  actives,  et  le  ton  du 
marche  est  si  ferme  que  I'on  peut 
s'attendre  a  d'autres  avances,  vu  qu'il 
n'ets  pas  possible  de  se  procurr  cer- 
taines  lignes  de  toles. 

LE   FER   ET  L'ACIER  SONT  FORTS; 

ILS  SONT   EN    BONNE 

DEMANDE 

Fer  et  cier  —  Lest  prix  ont  ete 
fermement  maintenus  sur  la  base 
adopte  il  y  a  quelques  semaines,  et 
les  usines  fabriquent  us  gros  tonnage 
de  barres.  Ces  barres  passent  aux 
mains  des  jobbers,  et,  en  retour,  le 
mouvement  au  detaillant  est  lourd, 
en  depit  de  I'arret  de  beaucoup  de 
travaux  a   I'exterieur. 

Nous  cotons: 

Acier  doux 4.05 

Acier  a  machinerie,  fini  fer  .    .  4.10 

Fer  de  Norvege 12.00 

Acier  a  ressort 5.00 

Acier  a  pneus 4.25 

Acier  a  bandes 4.05 

Acier  a  outils  Black  Diamond, 

la  lb 0.22 

Acier     fondu    Black    Diamond, 

la  lb 0.22 

Fer     ordinaire     en     barre,    les 

100  lbs 3.90 

Fer  raffing,  les  100  lbs  ...    .  4.90 

LE  PRIX  DU  TUYAU  DE  PLOMB 
ET  DE  LA  SOUDURE  A  MONTE 

Produits  du  plomb  —  Le  marche 
des  produits  du  plomb  a  monte  d'un 
centin.  Cette  hausse  est  due  a  ('aug- 
mentation du  prix  du  plomb  en  sau- 
mon.    Les  nouveaux  prix  sont  les  sul- 


vants:  13;/2c  la  lb,  et  pour  les  dechets 
du   plomb,   14y2c. 

La  soudure  aussi  a  monte  d'un 
demi-centin,  le  prix  actuet  etant  de 
38c   et   pour   la   commerciale,  36c. 

Les  coudes  et  les  trappes  ont  mon- 
te, I'escompte  etant  actuellement  de 
5  pour  cent. 

Nous  cotons: 

Tuyau  de  plomb 0.13} 

Rebuts  de  plomb 0.14} 

Courbes    et  trappes   en    plomb. 
5% 

Plomb  "wool",  la  lb 0.13 

Plomb  en  feuilles,  3  a  3}  la  lb., 

pied   carre.   la   lb 0.12} 

Plomb   en   feuilles,   4   a    8   lbs, 

pied  carre 0.12 

Feuilles   coupees,   %c  extra   et 
feuilles   coupees  a  la  dimen- 
sion, lc  par  lb.  extra. 
Soudure,  garantie,  la  lb.    .    .    .     0.38 
Soudure,  strictement,  la  lb.  .    .     0.36 
Soudure,  commerciale,   la  lb.    .     0.33} 

Soudure,  wiping,  la  lb 0.30} 

Soudure  a  broche  (No  8) — 

40-60 0.36 

45-55 0.38J 

50.60 0.41i 

Zinc  en  feuilles,  casks   ....     0.16 
Zmc  en  lots  brises 0.16} 

LE        FER-BLANC        BRUT       A       LA 

HAUSSE;    LE   CUIVRE    ET   LE 

PLOMB    FERMES 

Metaux  et  lingots  —  Le  prix  de 
Londres  pour  le  fer-blanc  brut  est 
plus  cher,  et  les  tendances  sont  for- 
tes ici.  Le  cuivre,  aussi  bien  que  pas 
actif,  se  maintient  ferme  et  le  plomb 
es  saumon  montre  de  la  fermete. 
Les    marches    sont    plutot    tranquilles. 

Cuivre  —  Bien  qu'aucun  mouve- 
ment n'a  ete  fait  dans  la  base  du 
prix  ici,  le  march  est  tres  ferme.  Les 
prix  des  producteurs  sont  fermement 
maintenus.  Les  prix  locaux  sont  de 
24c  pour  le  fondu  et  de  24</2c  pour 
I'electrolytique,  avec  des  tendances 
portant   vers    I'affermissement. 

Fer-blanc  —  Les  cables  de  Londres 
sont  plus  chers  cette  semaine,  et  il  y 
a  une  forte  probabilite  d'une  avance 
sur  ce  marche.  Les  prix  actuels  sont 
60c  pour  les  quantites  moyesnes. 

Plomb  —  Les  prix  aux  endroits  de 
production  ont  ete  fermement  sou- 
tenus,  et  sur  ce  marche  il  ne  serait 
pas  surprenant  de  voir  la  cotation  de 
8J/2c  monte  ces  jours-ci. 

Spelter  —  Ce  metal  se  maintient  a 
10J/2c,  avec  une  demande  plutot  li- 
mitee. 

Antimoine  —  Us  ton  fort  caracte- 
rise  ce  marche  et  la  base  anglaise 
est  a  11'/2c  la  lb  et  la  chinoise  a  11  &C. 

Aluminium  —  Rien  d'important  a 
signaler  et  le  prix  cote  actuellement 
sur  ce  marche  est  33c  la  lb. 
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LA    PEINTURE 

Les  prix  du  marche  pour  I'huile  de 
graine  de  lin  sont  plus  eleves  a  cause 
de  la  rarete  des  approvisionnements 
de  lin,  et  avec  $2.47  le  gallon  le  bas 
niveau  pour  les  barils  simples  d'huile 
brute.  Les  tendances  portent  vers  la 
hausse,  car  les  stocks  de  graine  sont 
limites  et  les  broyeurs  ne  s'attendent 
pas  a  un  soulagement  immediat.  Cer- 
tains s'attendent  a  des  prix  plus  ele- 
ves, et  declarent  que  ceux  qui  achete- 
rent  autour  de  $2  le  gallon  sont  bien 
heureux.  On  eprouve  egalement  de  la 
difficulty  a  se  procurer  des  stocks 
suffisants  de  terebenthine.  Les  shel- 
lacs se  vendent  50c  plus  chers.  Les 
peintures  melangees  sont  tres  fermes, 
et  le  ton  du  mastic  et  du  blanc  de 
plomb  dans  I'huile  est  ferme.  Des  vi- 
tres  sont  offertes-  par  les  fabricants 
beiges,  et  cela  aura,  probablement,  un 
peu  plus  tard,  un  bon  effet  sur  ce 
marche.  Les  commandes  du  commerce 
pour  la  livraison  du  printemps  sont, 
dit-on,    tres    considerables. 

L'HUILE  SE  VEND  PLUS  CHERE; 
LA  SITUATION  EST  DIFFICILE 
Huile  de  graine  de  lin  —  Les  mar- 
*  ches  ont  subi  une  autre  hausse  au 
cours  de  la  semaine,  et  la  base  du 
prix  pour  I'huile  brute,  sur  la  base 
des  lots  d'un  seul  baril,  est  de  $2.47 
le  gallon.  Nous  sommes  a  I'epoque 
de  I'annee  ou  les  fabricants  de  peintu- 
re  en  emploient  une  grande  quantite 
pour  la  fabrication,  et  personne  ne 
semble  dispose  a  vendre,  et  en  lots 
d'un  seul  baril  seulement.  En  ce  qui 
concerne  les  stocks  de  graine  du  Ca- 
nada, il  y  a  peu  de  probabilite  d'ame- 
lioration  en  ce  moment,  declarent  les 
marchands.  Le  seul  espoir  reside  dans 
la  graine  de  I'Argentine,  et  si  les  pers- 
pectives sont  aussi  favorables  pour  les 
prochaines  semaines  qu'elles  le  sont 
actuellement,  on  dit  que  la  recolte  y 
sera  tres  considerable.  Toutefois, 
I'effet  de  cette  recolte  ne  se  fera  pas 
sentir  au  Canada  avant  plusieurs  se- 
maines et  I'huile  peut  monter  encore 
en  attendant.  Deux  mois  s'ecouleront 
probablement  avant  que  I'arrivee  de 
la  graine  du  Sud  soit  un  facteur  reel 
sur  ce  marche.  Les  approvisionne- 
ments de  I'Ouest  declarent  plusieurs, 
ne  sont  pas  beaucoup  augmentes  dans 
le  moment. 
Nous  cotons: 

Brute — 

Gal.  Imp. 

1  a     4  barils 2.47     2.50 

1  a     9  barils 

10  a  25  barils 

Bouillie — 

1  a    4  barils 2.49J  2.52£ 

5  a     9  barils 

Note.  —  Par  suite  des  fluctuations 
des  marches  de  la  graine,  les  maisons 
de  gros,  en  general,  ne  donnent  pas 
de  cotations.  La  base  eat  tres  nomi- 
nate. 


IL   N'EST   PAS   FACILE    DE    SE   PRO- 
CURER DE   LA  TEREBENTHINE 

Terebenthine  —  Les  stocks  sont 
tres  rares,  e*.  les  tendances  sont  encore 
fermes.  Les  jobbers  et  surtout  les 
fabricants  de  peinture  sont  actuelle- 
ment interesses  dans  la  perspective 
des  approvisionnements  pour  eux- 
memes,  et  la  quantite  de  stock  qui 
arrive,  et  que  I'on  peut  se  procurer, 
est  tres  limitee.  Dans  certains  cas, 
Ton  peut  se  procurer  des  lots  de  baril 
simple,  mais  ceux  qui  les  detiennent 
ne  sont  pas  tres  disposes  a  les  vendre. 

Nous   cotons: 


Terebenthine — 

De  1  a  4  barils   .... 

Par  pefits   lots    .... 

(Empaquetage  extra) 


Gal.  Imp. 
2.35     2.45 
....      2.65 


LES    MASTICS    SE    VENDENT    ACTI- 

VEMENT;    LES  VITRES   ETRAN- 

GERES   COMMENCENT   A 

ARRIVER 

Mastic  et  vitres  —  Le  mouvement 
du  mastic  est  tres  actlf  en  ce  moment, 
et  le  marche,  bien  que  sans  change- 
ment,  reste  ferme.  Les  prix  sont  don- 
nes  plus  bas. 

II  nous  est  arrive,  dit-on,  des  vitres 
de  Belgique,  et  en  depit  des  domma- 
ges  faits  par  la  guerre  dans  I'un  des 
centres  producteurs  les  p!us  impor- 
tants  de  ce  pays,  des  stocks  sont  of- 
ferts  au  commerce  canadien  en  quan- 
tites  de  plus  en  plus  grandes.  Ces 
offres  comprennent  des  glaces  et  des 
vitres  et  certains  se  demandent,  en 
vue  de  la  situation  americaine,  si  ces 
offres  et  la  vente  de  ces  vitres  beiges 
n'auront  pas,  tot  ou  tard,  un  effet  sa- 
lutaire  sur  la  base  du  prix  au  Canada. 
En  attendant,  le  commerce  est  actif 
et  les  prix  n'ont  pas  subi  de  change- 
ments. 


Mastic    Standard: 


En  barils   .    .    . 
En  %  barils  .    . 
Par  100  livres  . 
Par  25  livres   . 
Par  12%   livres    . 
En  boites  3  et  5  lbs 
En  boites  2  et  3  lbs 
En  caisses  100  lbs. 


Au- 
des- 

sous 

5  1      del 

tonnes  tonne  tonne 

$5.00  $5.25  $5.60 

5.15     5.40     6.30 

6.10     6.45 

6.35     6.70 

660     6.95 

835     8.70 


5.85 
6.10 
6.35 
8.10 
8.60 
7.15 


8.35  10.20 
7.40     7.75 


DE   GROSSES   COMMANDES   DE 

PEINTURE  SONT  PLACEES  ET 

LE  TON  EST  FERME 

Peinture  preparee  —  Les  comman- 
des donnees  pour  de  la  peinture  sont 
tres  considerables  et  quelques  manu- 
facturiers  se  demandnt  si  cela  conti- 
nue, comment  ils  vont  s'y  prendre 
pour  les  remplir  toutes.  Les  fabriques 
sont  tres  occupies  dans  le  moment  et 


trayaillent  sans  arret.  II  y  en  a  qui 
ne  s'attendent  qu'a  une  base  ferme 
pour  les  peintures  preparees,  et  avec 
tous  les  facteurs  qui  contribuent  a 
maintenir  la  base  elevee  et  avec  I'af- 
fermissement  des  matiSres  premieres 
et  meme  leur  hausse,  I'on  ne  peut  s'at- 
tendre   a   un   declin  des  prix. 

LE  BLANC  DE  PLOMB  EST  FERME 

SOUS  L'INFLUENCE  DU  PLOMB 

EN  SAUMON 

Blanc  de  plomb  dans  I'huile  —  Le 
ton  du  marche  est  ferme.  Avec  I'huile 
de  graine  de  lin  aussi  chdre  et  le  mar- 
che du  plomb  en  saumon  plus  ferme, 
il  ne  saurait  y  avoir  de  flechissement 
dans  la  base,  et  I'on  commence  a  se 
demander  si  le  plomb  ne  montera  pas 
encore,  vue  que  I'on  rapporte  une  ex- 
saumon  et  de  plomb  dans  I'huile.  Les 
prix  restent  a  $16.50  les  100  lbs  pour 
les  lots  de  5  tonnes;  $17.35  les  100  li- 
vres pour  les  lots  d'une  tonne  et  $17.35 
les   100  en    plus  petites  quantites. 

LES  SHELLACS  SE  VENDENT  PLUS 

CHERS;  CINQUANTE  CENTS 

LE  GALLON 

Shellacs  —  Le  prix  du  shellac  a 
encore  mohte.  L'avance  est  de  cin- 
quante  centins  le  gallon  et  el  le  s'appli- 
que  au  shellac  orange  et  au  blanc.  Les 
marches  de  la  gomme  sont  tres  fer- 
mes et  les  prix  sont  sujets  a  monter 
dans  un  avenir  immediat. 

PEINTURES 

Alabastine. 

Couleurs  et    blanc — en    paquets  2% 

livres,  $9.50  les  100  livres,  en  paquets 

de  5  livres,  $9.00  les  100  livres,  f.o.b. 

Montreal. 

Liquide-bronze. 

Liquide-bronze,     No    1  ..$1.50     $2.00 

Huile  de  banane,  gall.    ..$3.50     $7.00 
f.o.b.  Montreal. 
Bleu. 

La  livre 0.11     0.12 

Couleurs  (seches)  la  livre 

Terre  d  Ombre  brute,  No  1,  tonne- 
lets   de  100  livres    ..    ..0.08     0.09J 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.11     0.15 

Terre  d'Ombre  brvilee,  No  1.  ton- 
'nelets  de  100  livres  ..  ..0.08     0.09* 

Terre  d'Ombre  pure,  tonnelets  de 
100  livres 0.15     0.17 

Terre  de  Sienne  brute.  No  1.  ton- 
nelets   de    100    livres    ..0.08*  0.09J 

Terre  de    Sienne    pure,  tonnelets 
de  100  livres 0.15 

Terre  de  Sienne  brulde,  No  1,  100 
livres 0 . 9  J 

Terre  de  Sienne  bruise,  pure,  100 
livres 0.15 

Vert     Imp.     tonnelets      de 

100  livres 0.17     0.19 

Vert  Chrome,  pur 0.19     0.35 

Chrome  jaune 0.25     0.41 

Vert  Brunswick-.   100  lhs..0.10     0.14J 

Rouge  Indien,  Kegs  100  li- 
vres   0.15    0.20 
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Rouge  Indien,  No  1,  Kegs 
100  livres 

Rouge    Venitien,    brillant 
superieur 

Rouge  Venitien,  No  1  . . 

Noir  fin,  pur  sec 

Ochre   d'Or,    100    livres    . 

Ochre  blanche,  100  livres  . 

Ochre    blanche,     barils    . . 

Ochre  jaune,    barils    . . 

Ochre  francais,     barils     . . 

Ochre   sapin,    100    livres    . 

Oxyde  rouge  canadien,   en 
barils 

Rouge   Super   Magnetic 

Vermilion 

Vermilion  anglais  .... 
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0.06     0.17 


.0.07  0.09 
0.03A  0.05A 
0.09£  0.15 
.0.08  0.12 
.0.05i  0.06 
0.04  0.04J 
0.03J  0.05* 
0.06  o.ioi 
.0.07     0.08 

0.02$  0.03i 
..  ..0.05" 
..  ..0.40 
..   ..2.50 


Glaces 


Chaque 


f.o.b.  Montreal,  Toronto. 


Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 
Glaces 


jusqu'a  1 


de 
de 
de 
de 
de 


pied   . . 

2  pieds 

3  pieds 

4  pieds 

5  pieds 


.0.80 
.0.90 
.0.95 
.1.15 
.1.35 


a  10  pieds 1.70 


de  10  a  12  pieds 1.75 

de     5  a     7  pieds 1.50 

de  12  a  15  pieds 1.85 

de  15  a  25  pieds 1.95 

de  25  a  50  pieds 2.15 

de  F0  a  75  pieds 2.20 

de  75  a  90  pieds   ....    ..2.25 

de  90  a  100  pieds 2.30 


Glaces  de  100  a  120  pieds 2.60 

Glaces  de  120  a  140  pieds 2.90 

Glaces  de  101  a  110  de  largeur, 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 
chaque 3.00 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  ne 
contenant  pas  plus  de  100  pieds 
chaque   3.40 

Glaces  de  101  a  110  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds,  chaque3.40 

Glaces  de  111  a  120  de  large,  con- 
tenant plus  de  100  pieds  chaque. 3. 75 
Escompte  au  commerce,  20  pour  100. 
Livraison  en  ville,  25  pour  100. 

f.a.b.  Montreal. 


COULEURS  A   L'HUILE   PURE 


bottes  d'une  livre. 

Rouge  Venitien 0.23     0.30 

Rouge  Indien 0.30     0.36 

Jaune  chrome,  pur 0.53     0.55 

Ochre  dor,  pur 0.30     0.32 

Ochre    de    sapin    frangais, 

pur 0.25     0.29 

Verts,  purs 0.28     0.38 

Terres  de  Sienne 0.34     0.36 

Terres  d'Ombre 0.34     0.36 

Hleu  Ultra-marin 0.45     0.50 

Bleu    de   Prusse 1.00     1.02 

Bleu  de  Chine 1.00     1.02 

Noir  fin 0.35     0.37 

Noir  ivoire 0.36 

Noir  de   peintre  d'enselgne 

pur 0.38     0.40 

Noir  de  marine,  5  livres 0.20 

f.o.b.  Montreal,  Toronto. 

Emails  (blancs)  Gallon 

Duralite $7.47$ 

Albagloss,  C.  P.  C 5.75 

Email   "Blanc")B-H 6.90 

Mooramel 7.00 

Vitre  Simple     Double 

6pais-      6pais- 
Les  100  pieds  seuf        seur 

Au-dessous    de    25    ..$19.90     $22.90 

26  a  34 20.80       24.85 

35  a  40 21.80       26.40 

41  a  50 23.50       30.00 

51  a  60 24.60       30.80 

61  a  70 26.50       32.70 

71  a  80 29.70       35.40 

81  a  85 45.45 

86  a  90 48.85 

91  a  94 49.80 

95  a  100 58.55 

101  a  105 65.35 

106  a  110 73.10 

Escompte  a  la  caisse,  15  et  20%. 
Escompte  a  la  feuille,  5%. 
Comptant.  2  pour  cent, 
f.a.b.  Montreal. 


AVIS  DE  DEMANDE   DE  DIVORCE 


Avis  est  par  les  prSsentes  donn6 
que  James  Goddard,  des  cite  et  dis- 
trict de  Montreal,  dans  la  province 
de  Quebec,  soldat  de  retour  du  front, 
s'adressera  au  Parlement  du  Canada, 
'  a  sa  prochaine  session,  afin  d'obtenir 
un  bill  de  divorce  d'avec  son  6pouse, 
Lilian  Frances  Goddard,  pour  cause 
d'adultere. 

JAMES  GODDARD. 
Date  a  Montreal, 
le  10  octobre, 
A.  D.  1919. 
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VITRBRIE 

GENEBALE      POUR      CONSTRUCTION 

16  ONCES,  21  ONGES,  26  ONCES,  29  ONGES,  34  ONCES  ET  39  ONCES 

Nous  avons  aussi  en  stock  ou  manufacturons  : 

glaces,  glaces  biseautees,  miroirs,  verre  ou- 

vrage,  plombe  ou  arme. 

Aussi  verre  a  chassis. 

Nous  pouvons  expedier  toutes  commandes 

promptement. 

Catalogues  et  listes  de  prix  gratuitement  sur 

demande. 

Ecrivez,  telephonez  ou  telegraphiez  pour  tout 

ce  dont  vous  pourriez  avoir  besoin. 


Vitraux  RELIGIEUX  et  COMMEMORATIFS, 


Une  specialite. 


MONTREAL 


TORONTO 


MANUFACTURING 
COMPANY,     LIMITED 

LONDON  WINNIPEG 


Si  vous  eprouvez 
quelque  embarras 
dans   vos    achats 

CONSULTEZ 

les    Annonces  du 
PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux 
annonceurs 


Nova  Scotia  Steel  &  Coal  Co. 

LIMITED 

MANUFACTURERS 
ACIER  en  BARRES  MARCHAND,  MACHINERIE  a 
ROUES,  TRANSMISSIONS  en  ACIER  COMPRIME 
POLI,  TOLES  D'ACIER  jusqu'a  48  pouces  de  large, 
RAILS  en  "T"  de  12,  18,  28  et  40  livres  a  la  verge, 
ECLISSES,  ESSIEUX  DE  CHARS  DE  CHEMINS 
DE  FER. 

Grosses  Pieces  de  Forges,  une  Speciality 
Mines  de  Fer — Wabana,  Terreneuve. — Mines  de  charbon. 
Hauts-Fourneaux,   Fours  a   Reverbere  a   Sydney   Mines, 

N.-E.  —  Laminoirs,  Forges  et  Ateliers  de  Flnlssage 

a  New-Glasgow  (N.-E.). 

Bureau   Principal:   New  Glasgow   (N.-E.) 


En   ecrivant  aux  a 


nnonceurs,  mentlonnez  "Le  Prix  CouranT,  •.**> 
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HOMESTEAD 

Liquide  Rouge 

POUR  GRANGES  ET  SILOS 

C'est  une  riche  peinture  rouge  qui  s'etend  facilement, 
couvre  bien  et  seche  avec  une  apparence  similaire  et  unifor- 
me.  Deux  couches  sur  le  bois  le  plus  ancien  et  le  plus  expose 
aux  intemperies  donnent  un  fini  magninque.  Ne  laissez  pas 
venir  une  autre  saison  sans  avoir  en  mains  un  stock  de  LI- 
QUIDE  ROUGE   HOMESTEAD. 

Nous  creons  la  demande  pour  vous  —  dans  votre  localite 
meme.  Notre  publicite  au  consommateur  eduque  le  fermier 
et  lui  fait  comprendre  que  le  Liquide  Rouge  Homestead  est 
une  protection  veritable  pour  ses  granges  et  ses  silos. 

Prenez  votre  part  de  cette  demande  profitable  de  pein- 
ture en  placant  tout  de  suite  votre  commande  chez  nous. 

-Sauvezlas^face  etvous 


THE  CANADA  PAINT  CO 

LIMITED 

MONTREAL-TOBONTO-WINNIPEG-CALGARY-  HALIFAX 
Mint's    d'Oxide-     Red    Mill        Quebec 

Fabricants  de   Peintures,  Vernis,  Couleurs  seches.      Raffineurs 
d'huile   de    Lin. 
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Lignes  dont  |la  Vente 

est  tres  Payante 

ES  marchandises  de  merite,  qui  sont  bien  et  favorablement  connues  et 
pour  iesquelles  il  existe  une  demande  constante,  sont  celles  sur  lesquelles  vous 
devriez  concentrer  votre  travail.  L'achat  de  marques  inconnues,  meme  a  des 
prix  attrayants,  peut  vous  faire  faire  quelques  ventes,  mais  sont-ce  des  ventes 
repetees  ?  Vous  donnent-elles  parmi  vos  clients  un  renom  de  confiance  ?  La 
ligne  "Gurney  Hamilton"  de 


,•-• 


QUiNCAILLERIE   DE  CONSTRUCTEURS   POUR 
TOUS  LES  GENRES  DWVM6ES 


vous  permet  de  vendre  a  vos  clients  des  mar- 
chandises qui  donnent  entiere  satisfaction  par 
leur  excellence  et  la  haute  qualite  de  leur  fa- 
brication —  tout  en  vous  laissant  une  belle 
marge  de  profits. 

Serrures  et  clefs,  espagnolettes,  verrous  gisants 
Simplex,  pans  de  voOtes,  plaques-poussoirs,  cloches 
de  porte,  poignees,  garnitures  de  porte  de  magasin, 
garnitures  de  portes  avant,  garniture  de  portes 
d'nterieur,  fermetures  a  coulisse  pour  portes,  attaches- 
chalne  et  fermetures  du  bas,  fermetures  de  placard, 
fermetures  gisantes,  poignees  de  tiroir,  crochets  pour 
chapeau  et  habit,  supports  de  tablettes,  supports  de 
crochet    de    fenetre,    pentures    et    coupelets,    etc.,    etc. 

Escomptes  speciaux  pour  commandes  donnees  en 
quantite.  Ecrivez-nous  pour  avoir  notre  catalogue 
et  nos  prix  sur  toutes  nos  lignes  qui  vous  irvte- 
ressent. 


VAN  CO 


THE  HAMILTON  STOVE  &  HEATER  CO..  L  .  tv.  .  T  E  D 

Gnnnirw     «■■■    _  successeurs  de 

UVHRNEY3  T,LDE!Ni   &   ^O.s   LIMITED,    Hamilton,  ont. 

._. MONTREAL. 

75    annees    de    fabrication    reussie " 


En   ecrivant   aux    annonceurs,   mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s. 


v.p. 
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1920 


A  cette  saison  de  l'annee,  la  plupart  des  gens  se  souhaitent 
les  uns  et  les  autres,  UNE  HEUREUSE  ET  PROSPERE  NOU- 
VELLE  ANNEE,  et  c'est  ce  que  nous  faisons  ici.  Nous  allons 
meme  aller  plus  loin  et  vous  dire  comment,  a  notre  avis,  vous 
pouvez  accroitre  votre  prosperity. 

Placez  vos  commandes  sans  retard  pour  ce  qu'il  vous  faut 
pour  1920 — au  moins,  achetez  tout  ce  que  vous  pouvez — non  pas 
a  cause  de  la  hausse  prochaine  des  prix,  mais  pour  vous  assurer 
la  livraison  de  vos  marchandises.  II  n'y  a  jamais  eu  d'epoque 
ou  les  marchandises  de  vente  reguliere  ont  ete  plus  difficiles  a 
obtenir  que  presentement,  et  cet  etat  de  choses  s'aggrave  de  jour 
en  jour. 

Ce  n'est  pas  une  incitation  a  acheter  —  c'est  plutot  un  bon 
conseil.  C'est  un  avis  qu'il  n'est  pas  necessaire  de  faire  dans  cer- 
tains quartiers,  car  nous  sommes  plus  occupes  aujourd'hui  que 
nous  ne  l'avons  jamais  ete  a  cette  saison  de  l'annee. 


DISTRIBUTEURS   EN   GROS.   TOUT   EN   FAIT   DE 
QUINCAILLERIE. 

ACCESSOIRES  D'AUTOMOBILES 

Fournitures  de  plombiers  et  de  contracteurs 

de  chemin  de  fer,  articles  de  sport, 

coutellerie,  toiture  preparee, 

peintures  et  vitres. 


LEWIS  BROS.,  LIMITED 

Montreal. 


milt 


^o^aj^i.* 


WB 
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NOS   MEILLEURS    VOEUX  DE  BONNE  ANNEE 

a  nos  milliers  de  marchands  et  amis  qui  ont,  pendant  I'annee  ecoulee,  montre  d'une 
facon  tellement  significative,  leur  appreciation  de  nos  efforts  a  leur  envoyer  des  pro- 
duits  de  la  toute  premiere  qualite. 

UNE  HEUREUSE  ANNEE 

doit  etre  le  sort  de  tout  foyer  ou  se  rencontre  une 

LESSIVEUSE  ELECTRIQUE  KRIBS 

Une  heureuse  annee  n'implique  pas  seulement  que  I'annee  doive  debuter  par  une  jour- 
nee  de  plaisir,  mais  que  le  bonheur  et  le  confort  se  poursuivent  pendant  toutes  les  se- 
maines  de  I'annee  qui  vient  et  I'entree  de  la  Lessiveuse  Kribs  Electrique  a  cette  epoque 
en  est  le  gage.' 

Pour  repondre  a  tous  les  besolns  et  a  toutes  les  bourses!,  la  ligne  Kribs  comprend  des, 
machines  avec  moteur  a  gazoline,  a  pouvoir  d'eau  et  a  mains  —  toutes  procureuses  de 
confort. 

WM.  A.  KRIBS  CO.,  Limited. 

HESPELER,   ONTARIO. 

Fabricants  de  trues  de  toute  sorte  pour  la  manutention  des  marchandises. 


» 


II  se  Vend  aVue! 


Le  Tranche-Aliments 
"HOME  65" 


— parce  que  vous  pouvez  fa 
cilement  demontrer  a  vos 
clients   que  e'est  l'arti- 
cle    le    plus    uti 
le   qu'ils   peuvent 
avoir  dans  leur 
cuisine. 


perbement 
fini 

au  her- 
metique  a  1'eau 

Fait  au  Canada 


Une  bonne  ligne  a  men- 
tionner    en    tout    temps. 


MAXWELLS  LIMITED 

St.  Marys,  Ontario 


Feutre  et  Papier 

N'IMPORTE  QUELLE  QUANTITE 
Toitures  Goudronnees  (Roofing)  pretes  &  poser, 
2  et  3.  Papiers  de  Construction,  Feutre  a  Dou- 
bler  et  k  Tapisser,  Produits  de  Goudron,  Papier 
a  Tapisser  et  a  imprimer,  Papier  d'Emballage 
Brun  et  Manille,  Toitures  en  Caoutchouc  "Favo- 
rite" et  "Capitol". 

Fabricants   du    Feutre   Goudronnt 
"BLACK  DIAMOND" 

ALEX.   McARTHUR   &  CO.,    Limited 

Bureaux  et  Entrepots:  82  Rue  McGill,  MONTREAL. 
Manufacture  de  Feutre  pour  Toiture:   Rues  Mo- 
reau  et  Forsyth,  Montreal.     Moulin  a  Papier, 
Joliette,  Que\ 


UNE  HEUREUSE  ANNEE 

a  tous  nos  clients,  tel  est  le  voeu 
sincere   de 

JOHN  LYSAGHT,  Limited, 

Manufacturers 
NEW    PORT,    Wales    et    MONTREAL. 

A.  C.  Leslie  &  Co.  Limited 

560  rue  Saint- Paul  Ouest 
MONTREAL. 


En   *«rlvant  aux   anneneeurs,  mantUnnM  "La  Prix  Ceurant",  «.v.pw 
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UJNE    BALANCE 

Dans  la  cuisine  est  devenue  tout  aussi  indispensable  a  la  maison  que  celle  que  vous  avez  sur 
votre  comptoir.  Le  cout  eleve  de  la  vie  a  amene  la  necessite  pour  la  menagere  a  s'assurer  si  elle 
recoit  16  onces  avec  chaque  livre  qu'on  lui  vend. 

Aucune  cuisine  n'est  complete  sans  une  bonne  balance  pour  verifier    le  poids  de  tout  ce  qui   ar- 
rive a  la  maison. 

Avez-vous     attire     I'attention         ^m 

de  vos  clients  sur  cela?       Si  /£; 

non,  faites-le  immediatement  " .,  ^ 

et    n'oubliez    pas    de    recom- 

mander    la    ligne    recomman- 

dable  des  balances  de  mena- 
ge  qui    ont  subi    avec   succes 

l'epreuve      d'un      demi-siecle 

d'usage  et  qui  sont  fabriquees 

par 

THE  BURROW,  STEWART  &  MILNE  Co.,  LIMITED 

Hamilton,    Canada. 

Representant   pour   la    province   de   Quebec: 

JOHN     R.    ANDERSON,    36     rue     Saint-Dizier. 

MONTREAL. 


SCIES  ET  OUTILS 


DISSTON 


Vendez  a  un  horn  me  dcs  scies  et  des  outils  qui  lui  donneront 
entiere  satisfaction  —  et  II  se  rappellera  votre  magasln  com- 
me  I'endroit  ou  II  oeut  avoir  un  bon  service  et  de  bonnes  va- 
leurs  —  et  il  reviendra  chez  vous.  Les  vendeurs  de  Dlsstons 
reallsent  deux  profits  lorsqu'ils  vendent  une  scie  ou  un  outil 
Disston  —  celui  qu'ils  font  avec  la  clientele  et  les  ventes 
repetees  qu'ils  obtiennent. 


Et  cela  a  cause  de  la  qualite  Disston  —  le  resultat  de  80  ans 
de  perfectionnement.  Comme  question  de  fait,  la  plus  grande 
partie  de  la  machinerle  servant  a  la  fabrication  des  scles 
aujourd'hui  a  ete  inventee  et  perfectionnee  par  Disston.  Les 
fameux  aciers  a  scies  et  a  outils  Disston  —  avec  lesquels 
tous  les  outils  et  scies  Disston  sont  fait  —  ont  6te  perfec- 
tionnes  et  falts  entierement  a  I'usine  Disston. 


HENRY  DISSTON  &  SONS,   Limited,  Toronto,  Canada 

Succursale:     VANCOUVER,    C.A. 


LA  SCIE  DONT  LA  PLUPART  DES 
CHARPENTIERS  SE  SERVENT 


En   tcrlvant   aux   annonoeurs,   mtntlonntc   "Lt    Prix   Courant",    a.v.p. 
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FABRIQUE    DE   LIMES   BLACK   DIAMOND 


FONDEE    EN    1863 

Douze  Medailles  de 

Recompense  aus 

Expositions 

INTERNATIONALES 


INCORPOREE    EN    1895 

M  EDAILLE    D'OR 
Grand  Prix  Special 
Atlanta,  1895. 


Catalogue  envoye   gratultement  sur  demande  a  toute  personne   Interessee  dans  le  commerce  dek  limes. 

G.  &  H.  Barnett  Company,  -  Philadelphie  (Pe.) 

Propriete  exploitee   par  la   Nicholson   File   Co. 


ECPOU5 


>MMANDEZ-LES   PAR    LEUR    NOM: 
Ecroua  avec   taraud 

"MORROW 
Unifoi  iiiiti'   el    force 


Foreuses   a    torsion 
•MORROW" 


faites    d'acier    Sheffield    CArig  ), 
avec  un  trampage  special.    Ou- 
—  les  mcilleurs  tils  garantis. 


MOHROW 

Ecrous  demi-flnia 
■  morrow: 
ainsi  que  boulons  d'engin. 
goupllles-  terminees  en  point*, 
boulons  pour  raptecer  les  chau- 

V  JS. 


MORROWS'    et  vous  serez  certain  d'avoir  les  meilleurs.   Chez votre  Fonmisseur  en &ros. 
JOHN   MORROW'  SCREW  &  NUT  CO.,  LIMITED.  ^  En  gros  seulement  de 

ingersoll  Canada  F.  BACON  &  CO.,  Agents,  Mantreal.  Que. 


TJX  BAUDS 


wSa£  *  jt 

Wlbf 
§pr> 


Repond  a  la  demande  actuelle  pour  un 

Loquet  de  porte  de  Grange  et  de  Garage 

faisant  I'affaire  du  detaillant  et  du  consommateur 

V'n   article   de   venti  Kort,   resistant,   Joli   et   commode,   fa. 

poser  sur  n'importe   quelle   i  deux   p<                 lour  onvrii 

porte  lies   deux   cotes.      Les  ndront   la   porte  ou   la    barriSre  feringi 

ouverte.     Kini  i' lit  avi  anti. 

Xims    tab  des,    voitures    "Express",    autos   pour   enfants,    i 
rettes  et   bro.uettes-jouets,   quincaillerie  el    garnitures  de  salle  de  bain.     Ecrlvez  pour' 

avoir  nos  >s  lignes. 

The  Gendron  Manufacturing  Company,  Limited 

rues  Duchess  et  Ontario,  Toronto,  Ontario. 


GreenTree 


•  • 


LA    PEINTURE    PREPAREE 

GREEN  TREE" 


BEAU  BRILLANT-DURABLE 
composee  suivant  des  formules  exclusives,  de  blanc  de  plomb, 
de  blanc  de  zinc,  d'huile  de  lin  et  de  matiere  color-ante,  le  tout 
de  premiere  quality. 

Demandez    notre   carte   des   couleurs,    nos  prix  et  escomptes  aux  marchands 

The  Georgia  Turpentine  Co. 

Terebenthine,   huile   A   peinture,   blanc  de  plomb,  etc. 

2742  rue  Clark© MONTREAL 


En    ecrivant   aux   annoneeurs,   mentionner   "Le    Prix   Geurant",   a.v.p. 
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Le  Crampon 
Tapatco  donne  3 
line  prise  sollde" 
et  tient  en  pia-V 
ce  les  agrafes,' 
longtemps  apres 
que  le  tissu  lul-| 
meme  a  ete  af- 
falbli  par  I'u 
sure. 


VOS  CLIENTS  EN  ONT  BESOIN- 

Vous  pouvez  faire  beaucoup  d'argent  en  les  vendant. 


h«.U«-l»  C2"        de    sP|endi?le   qualite.   rembourrees    avec   du    "rem- 
nlrllV  ."ne    comP°s,ti°"    special",    n  es    s'adaptent 

FaltarnVnTrt.   -r     ""i'  ,fbs0rbent    >»    tra.  ™ 

falt«inent  de   "coussm"  aux   muscles  des  epaules   que  -dec 

ehevaux   est   assure.      Tous   les  proprietalres   de   chev  , 
compte    que    la    mise    au    repos    de    leurs    cl 
grosse    perte     pour    eux    —    demontrez-leui 
evlter    les    blessures   aux    epaules   de    leurs   ch 

r  cette   bourrure  de   protection   certain, 
pourront  se  servir  de   leurs  chevaux   tous   lei 


Les    Bourrures    Tapatco    sont    molles.    elastic 

^previennent    ,es    blessures,    contul  •„" 


Ou  en  est  votre  stock  de  gants  Ta- 
patco? En  tenant  la  ligne  complete 
vous  pouvez  repondre  aux  besolns 
de  n'importe  quel  client.  Le  choix 
comprend  des  modeles  gantelet 
avec  poignet  en  tricot  et  avec  ban-' 
de  dans  le  haut — bouts  en  cuir  ct 
paume  en  cuir  —  couleurs:  ardoisc 
et  oxford.  Demandez-les  a  votre 
marchand  de  gros. 


BOURRURES 
a  Colliers  de  Chevaux 


The  American  Pad  & 
Textile  Co., 

Chatham,  Ont. 

38  ans  d'experience  dans  la  fabrication 
des  bourrures 


LES  0UTIL8  DE  BUCHERONS 

DE  PINK 

Les  outils  Etalons  dans  toutes  les  provin- 
ces du  Dominion,  en  Nouvelle-Z&ande, 
Australie,  etc. 

Nous  manufacturons  toutes  sortes  d'outils 
de  bucheron  —  Lexers  et  de  Bonne  Duree. 

TELEPH.  LONGUE  DISTANCE  No  87 

Demandez  notre  catalogue  et  notre  liste  de  prix. 

Vendue  dans  tout  le  Dominion  par  tous 
les  Marchands  de  ferronnerie  en  gros  et 
en  detail. 

The 

THOS.  PINK  Co.,  Limited 

Manufacturiers  d'OUTILS  DE  BUCHERONS 

PEMBROOKE  (ONTARIO) 


FABRIQUES     AU     CANADA 


En   ftcrlvant   aux   annoncaura,   mentlonnex  "La   Prix  Courant",   a.v.p. 
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Une  offre  qui  s'adresse 
strictement  au  marchand 

La     PEINTURE     RAMSAY     est  placee     sur     le 

marche    par    les    Marchands    de  Ramsay    et    les 

Marchands   de    Ramsay  font  des  profits  en   ven- 
dant  la 

PEINTURE 


II  n'y  a  pas  de  borne  a  notre  cooperation;  pas  de 
restriction  de  qualite;  rien  d'epargne  pour  main- 
tenir  le  succes  du  bon  renom  qui  a  pris  77  lon- 
gues  anftees  pour  s'edifier. 

Ecrivez  pour  notre  proposition 

"La    Peinture   Correcte   pour  Peindre  Correctement" 

A.   Ramsay  &   Son    Company 

Fabric mts  de  Pemtures  et  Vernis  depuis  1842. 
TOrTONTO  MONTREAL  VANCOUVER 


Lorsque   vcus    achetez   des 
Papiers    a    Tapisser 

Si    .  iz  a  avoir  le  genre  de  papier  que  les  gens 

acheteront    rapidement,   pour   lequel    ils   reviendront   a 
votre  magasin   avec   leurs  amis — alors 

PAPIERS  A  TAPISSER  STAUNTON 

lis  Mini   si  nouveaux,  et  si  jolis  que  le  fait  de  les  voir 
incite  a  vouloir  les  avoir  h  la  maison. 

Les   Papiers   "Tout   Rognes" 
Staunton 


■sont  populaires  chez  le  piofessionuel  tout  comme  chez 
le  tapissier  amateur,  car  avec  eux  le  travail  peut  se 
[aire  mieux  et  d'une  maniere  plus  satisfaisante. 

STAUNTONS  LIMITED 

Fabricants  de  papiers  a  taplsser 
TORONTO 

Salles  de  ventes  a   Montreal:   Chambre  No  310 
Edifice  Mappin  &  Webb,  10  rue  Victoria. 


Qualite  d'abord  avec  les 
MANCHES  DE  STILL 


Nous  faisons  une  speciality  de  la  fabrication  des  man- 
ches  en   bois 


LA  QUALITE  D'ABORD  a  toujours  ete  notre  politique 
pour  tous  nos  produits. 

LES  MANCHES  DE  STILL  jouissent  dans  tout  le  Do- 
minion d'un  renom  qui  les  met  au  premier  rang  des 
articles  de  vente  rapide  pour  le  detaillant. 

Partout  od  Ton  demande  ce  qu'il  y  a  de  mieux,  les 
STILL  sont  en  vente. 

II  s'en  vend  plus  au  Canada  que  ceux  de  n'importe 
quelle  autre  marque.  LES  MANCHES  DE  STILL  sont 
faits  avec  soin  avec  des  bois  canadiens  de  haute  qua- 
lite et  exceptionnellement  resistants:  Manches  de  ha- 
che,  de  pique,  de  masse  et  de  marteau.  Manches  Cant, 
Hook  et  Peavie.  Les  MANCHES  DE  STILL  donnent 
de  bons  profits  au  detaillant  et  une  satisfaction  par- 
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Le  Marche  de  rAlimentation 


Mercredi  soir,  le  24  decembre  1919. 

II  n'y  a  pas  de  changement  a  enre- 
gistrer  sur  le  marche  local  des  pores 
vivants.  Les  offres  ont  ete  peu  consi- 
derables et  il  y  a  eu  une  demande 
continuelle  de  la  part  des  acheteurs 
locaux  et  des  ventes  de  lots  de  choix 
ont  ete  faites  de  $16.50  a  $16.75  les  100 
lbs,  peses  en  descendant  des  chars, 
la  plus  grande  partte  de  ces  ventes 
etant  faites  au  dernier  chiffre  ci-des- 
sus  mentionne.  Le  ton  du  marche 
pour  les  pores  abattus  <tait  plus  fer- 
me  avec  une  demande  amelloree  par 
suite  de  la  temperature  plus  froide 
que  nous  avons  actuellement,  et  des 
ventes  de  pores  legers  abattus  a  la 
campagne  ont  ete  faites  de  $22.50  a 
$23,  et  lourds  de  $20  &  $21,  tandis  que 
le  stock  frais  tue  a  I'abattolr  de  ta 
ville  s'est  vendu  a  $24.50. 
Mercredi  soir,  le  17  decembre  1919. 
Le  marche  des  viandes  fumees  et 
preparees  n'offre  aucun  changement 
dlgne  de  mention,  les  prix  sur  toutes 
les  lignes  restent  stables  avec  un 
commerce  raisonnable  passant  pour 
le  marche  local  et  celui  de  la  campa- 
gne et  des  ventes  de  jambons  de  8  a 
10  lbs  ont  ete  faites  a  35c  la  livre; 
de  12  &  15  lbs,  de  33c  a  34c  et  lourds 
2k  32c.  Le  bacon  &  dejeuner  ordinaire 
s'est  vendu  40c;  le  Windsor  de  choix 
de  42c  a  45c.  et  le  bacon  desosse 
Windsor  a  45c. 

Un  bon  commerce  est  rapport*  pour 
le  lard,  et  le  marche  a  ete  aetif  avec 
des  ventes  de  saindoux  canadien  pur 
de  29c  a  30c  la  lb.  en  seaux  de  bols  de 
20  lbs  et  a  28c  en  tlerees. 

LE    MARCHE    DES   PORCS    MONTE; 
LE  BOEUF  PLUS  CHER  AUSSI 

Viandes  frafches  -—  Bien  que  le 
marche  des  pores  ait  ete  plus  facile 
au  eours  de  la  semaine,  il  s'est  affer- 
mi  et  des  lots  ehoisls  se  sont  vendus 
de  $16.50  &  $17.75.  Les  pores  abattus 
de  choix  se  sont  vendus  jusqu'a  date 
$25  le  quintal,  tandis  que  le  pore 
abattu  a  la  campagne  se  vend  de  $1 
a  $2  de  moins. 

Les  prix  ont  eonsiderablement  mon- 
te  pour  les  divers  morceaux  du  boeuf. 
les  bouvillons  et  les  vaehes  se  ven- 
dant  plus  chers.  Les  veaux  de  choix, 
nussi.  se  vendent  plus  ehers.  La  de» 
mande  sur  le  mareh€  est  trfts  aetlvr. 

Nous  cotont: 
Pores  vivants 16.50  17.06 

Pores  prepare* — 
Tu£s  aux  abattoirs,  petit* 

65-90 24.60-25.00 

Abattus  a  la  campagno   .  23.00  24.00 


Pore  frais — 

Gigot  de  pore  (trimm6) 

.... 

0.314 

Longes   (trimmeos)    .    . 

0.36 

Longes  (non  trimm6es) 

.... 

0.32 

Epaules  (trimmers)   .   . 

.... 

0.25 

Saucisse  de  pore  (pure) 

0.24 

Saucisse  de  ferme  .  .   . 

0.18 

Boeuf  frais — 

(Steers  et  Heifers): 

Quartiers  derriere    .     . 

0.25 

0.26 

QHartia-rs  ds-vant   .    .    . 

0.15 

0.16 

0.36 

0.25 

0.14 

0.19 

(Vaehes) — 

Quartiers  derriere    .    . 

0.19 

0.22 

Quartiers  devant   .    .    . 

0.12 

0.14 

Longes    

0.27 

0.22 

0.12 

0.18 

Veaux  (suivant  qualite)   . 

0.22 

0.28 

Agneaux,    5O80    lbs    (en 

tiers),  la  lb 

0.28 

Mouton,    45-50    lbs    No    1 

0.18 

LES   JAMBONS   ET   LE   BACON 

MONTENT;  LE  POPC  EN  BARIL 

AUSSI 

Viandes  preparees  —  Les  prix  ont 
enregistre  une  hausse  sur  les  jambons 
et  le  bacon,  les  changements  se  pro- 
duisant  graduellement,  et  le  resultat 
logique  de  la  baisse  des  prix  des  pores 
vivants  et  abattus.  La  demande  pour 
les  deux  lignes  est  de  saison,  bien 
qu'elle  ne  soit  pas  excessive.  Les 
stocks  sont  suffisants  pour  rfcpondre 
aux   besoms  du  commerce. 


Jambons — 

8-10  livres 

....     0.35 

Medium,  fume",  la  livre: 

12-14  livres 

....     0.36 

14-20  livres 

....     0.35 

20-25  livres 



25-35  livres 

....     0.30 

Plus  de  35  livres 

....     0.28A 

Bacon — 

0.39 

....     0.50 

Cottage  rouie 

....     0.32 

Jambons  Picnic 

....     0.27 

Pore  en  barll— 

Canadian  short  cut   (brl) 

morceaux   de   26-35    .    . 

5450  56.50 

Dos   clear  fat    (brl)    mor- 

ceaux   de    40-50         .     . 

....    64.00 

Pore  heavy  mess   (brl)    . 

....   52.00 

Boeuf  plate 

....   30.00 

Boeuf  mess 

....   23.00 

Pore  engraisse"  aux  pois  . 

....   53.00 

LE    COMMERCE     SE     FAIT    A     DES 

PRIX   STABLES;    LES  VIANDES 

EN  GELEE 

V)andes  en  gelee  —  Les  prix  restent 
fermes  sana  changement  pour  les 
viandes  eultes  et  en  geles.  et  bien 
qu'll  n'y  alt  pas  une  demande  con- 
siderable pour  le's  diverse*  lignes,  les 


ventes  sont  assez  bonnes  pour  la  sai- 
son. La  mincemeat  continue  d'etre 
stable  et  se  vend  tres  bien,  et  les  prix 
sont  fermement  maintenus,  surtout 
pour  les  meilleures  qualites. 
Nous  cotons: 

Tete  en  fromage 0.14 

Langue  de  boeuf  en  gel£e,  choix  0.55 
Langue  de  pore  en  gel6e  .  .  .  0.40 
Jambon  et  langue,  la  lb.    .    .    .     0.32 

Veau  et  langue 0.23 

Jambons,  cuits 0.46     0.49 

Epaules,  rfities 

Epaules,    bouillies 0  44 

Pat£s  de  pore   (douz.) 

Boudin,  la  lb 0.12 

Mince  meat,  la  lb 0.15     0.19 

Saucisse    de   pore,    pure 0.24 

Iiolognc,  la  lb 0.13 

LE     MEILLEUR     BEURRE     DE    CRE- 

MERIE   S'EST   VENDU   A 

L'ENCAN  A  67c 

Les  arrivages  de  beurre  hier  ont 
consiste  en  1326  paquets  compares  a 
2,174  pour  le  meme  jour  de  la  semaine 
derniere  et  233  pour  la  meme  date  de 
I'an  dernier.  A  la  vente  a  I'encan 
faite  au  Board  of  Trade,  800  paquets 
furent  offerts  en  vente,  dont  515  pa- 
quets etaient  du  beurre  de  cremerie 
frais  de  la  meilleure  qualite  qui  s'est 
vendu  a  67c  la  lb.,  soit  un  declin  de 
6%,c  |a  lb.  compare  au  prix  obtenu  le 
1er  decembre  pour  la  meme  qualite 
de  beurre.  II  y  avait  egalement  285 
paquets  qui  furent  mis  en  vente,  mais 
comme  le  prix  n'etait  pas  satisfaisant, 
aucune  vente  ne  fut  faite.  A  part  ces 
offres,  le  marche  a  ete  tranquille  et 
aucun  commerce  important  n'est  rap- 
porte, la  demande  de  toutes  les  sour- 
ces  etant    plutot    limitee. 

Nous  cotons: 


Le  meilleur  cremerie 
Le  meilleur  courant  . 
Bon  cremerie  .... 
Le  meilleur  de  ferme 


0.67  0.67A 

0.62  0.64 

0.65  0.66 

0.62  0.6.1 


LE  TON  DU  MARCHE  DU  FROMAGE 
EST   STABLE 

Les  arrivages  de  fromage,  hier,  ont 
consiste  en  170  boites.  contre  808  bof- 
tes  pour  le  meme  jour  de  la  semaine 
derniere,  et  164  boTtes  pour  la  date 
correspondante  de  I'an  dernier.  Le 
ton  du  marche  reste  stable,  mais  II  n'y 
a  pas  d'amelioratlon  dans  la  demande 
pour  les  approvislonnements  de  toutes 
les  sources,  et  les  affaires  en  general 
sont  tres  tranquilles  avec  des  cota 
tions  dlfficiles  a  donner  dans  le  mo- 
ment. 
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PEU     DE     CHANGEMENT    SUR     LE 
MARCHE    DU    SA1NDOUX 

Saindoux  —  Le  marche  n'offre  pas 
de  changement  important  a  signaler 
et  il  se  resume  a  une  diminution  du 
choix,  le  prix  des  tierces  restant  a 
29c  la  lb.  La  demande  est  tres  active, 
vu  que  nous  sommes  a  une  epoque  oQ 
il  se  fait  beaucoup  de  cuisine  pour  les 
fetes. 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  40  lbs,  la  lb 0.29 

Tinettes,  50  lbs,  la  lb 0.29 J 

Seaux,   20  lbs,  la  lb 0.28 J 

Morceaux,   1  lb.,  la  lb.    .     0.31  0.32 

LE  CHOIX  DES  PRIX  DE  LA  GRAIS- 
SE   VEGETALE    DIMINUE 

Graisse  vegetale  —  Bien  qu'il  y  ait 
peu  de  changement  a  enregistrer 
cette  semaine  sur  le  marche  de  la 
graisse  veg6tale,  le  choix  s'est  retrecl 
un  peu,  par  suite  de  la  base  plus  fa- 
cile qui  regit  le  marche  du  saindoux. 
Les  ventes  sont  satisfaisantes  pour 
la  saison.  J 

Nous  cotons: 

Saindoux,  pur — 

Tierces,  400  lbs,  la  lb 0.28 

Tinettes,  50  lbs 0.28J 

Seaux,  20  lbs,  la  lb 0.28| 

Morceaux  de  1  lb.,  la  lb.     0.30  0.30* 

LA     MARGARINE     SANS     CHANGE- 

MENT;    LES  VENTES  PEU 

CONSIDERABLES 

Margarine  —  Le  marche  de  la  mar- 
garine n'offre  pas  de  changement  no- 
table. Les  producteurs,  en  general, 
ne  sont  pas  satisfaits  de  leurs  ventes. 
II  semblerait  que,  quoique  le  prix  du 
beurre  monte  continuellement,  la  mar- 
garine ne  se  vend  pas  autant  que  Ton 
s'y  attendait.  Les  prix  sont  sans 
changement,  les  meilleures  qualites, 
en  morceaux,  se  vendant  38c  et  39c 
la  livre. 

Nous  cotons: 

Margarine — 
En   morceaux,   suivant  la 

en  qualite,  la  lb 0.37     0.39 

En    tinettes,    suivant    la 

qualite,  la  lb 0.31     0.34 

LE  MARCHE  DES  OEUFS  EST 
FERME 

II  n'y  a  pas  de  changement  impor- 
tant a  signaler  sur  le  marche  des 
oeufs.  La  demande  de  la  part  des 
epiciers  et  des  autres  commercants 
pour  de  petlts  lots  pour  repondre  aux 
besoins  immediats  est  bonne,  et  un 
commerce  actif  a  ete  passe  dans  le 
gros  pour  les  meilleures  qualites. 

Volci  les  prix  du  gros  que  nous  co- 
tons: 

Oeufs  strictement  frais  .  .     0.80  0.90 

Choisis 0.65 

Xol 0.57  0.58 

No  2 0.53  0.55 


LE   MARCHE   DES   VOLAILLES   EST 

ACTAF 

Le  seul  changement  d'importance  a 
signaler  sur  le  marche  des  vdlailles 
preparees  a  ete  une  autre -avance  de La^J ■' 
1c  la  lb.  dans  les  prix  des  dindes,  par 
suite  de  la  demande  croissante  contt-— 
nuellement  pour  ces  oiseaux,  et  des 
ventes  de  lots  de  choix  ont  6te  faites 
de  52c  a  53c  la  lb.,  et  pour  ceux  de 
qualite  infcrieure  a  51c.  Les  stocks 
des  autres  lignes  ont  ete  sufflsants 
pour  repondre  a  tous  les  besoins  et 
les  prix  restent  fermes.  En  somme, 
le  marche  est  actif  et  il  se  fait  un  gros 
volume  d'affaires,  par  suite  de  I'ap- 
proche   de   la  saison   des  fetes. 

Nous  cotons: 

Dindes,  la  lb.: 

Choix !  0.52  0.53 

Bonnes 0.51  0.51* 

Ordinaires 0.50 

Poulets: 

Choix .  0.33  0.35 

Bons 0.30  0.32 

Ordinaires 0.25  0.29 

Oies 0.30  0.32 

Canards 0.38  0.42 

LE    COMMERCE    DU    POISSON    EST 

AIDE    PAR    LES  JOURS    DE 

JEUNE 

Poisson  —  L'approche  des  jours  de 
jeune,  dans  cette  partie  de  la  province 
de  Quebec  a  contribue  a  ameliorer  la 
demande  pour  les  diverses  vari6tes 
de  poisson  et  Ton  fait  rapport  que  le 
commerce  est  actif.  Les  prix  de  quel- 
ques-unes  des  varietes  de  poisson 
frais  et  gele,  tel  que  le  haddock,  la 
morue,  etc.,  ont  ete  un  peu  plus  fa- 
ciles.  Les  huitres  et  les  crevettes,  le 
poisson  fume  et  prepare  sont  en  de- 
mande active  et  les  prix  restent 
stables. 

Nous  cotons: 

Poisson  frais 

Haddock 0,07  0.07* 

Morue,  tranchee    ....  0.11  0.12 

Morue   pour  le  marche    . '   0.07 £  0.08 

Carrelets   .......  0.08  "•  0.10 

Crevettes •  ,..:.;  0.45 

Homards  vivants    .    ....    .  ..-.  0.40 

Saumon      (B.C.),     la.    lb,  .  •.'-.•. 

rouge    ....  *....:.■«•  ..,/.  0.30 

Maquereau   ....'.-..  ....  0.17 

Poisson   blanc' 0.16 

Poisson  fume 

Haddies,   BXs,   la  lb.    .    .  0.11  0.12 

Filets 0.17  0.18 

Bloaters,  la  bolte   ....  ....  2.50 

Kippers 2.35  '2.50 

Poisson   gele 

Onspereaux,  la  lb 0.06*  0.07 

Fletan,   gros  et  petit 0.19 

Fletan,  de  l'Ouest'.    .    .    .  0.20  0.21 

Fletan,  moyen  .......  0.21  0.22 

Haddock 0.07  0.07*. 

Maquereau 0.15  0.16 

Dore 0.15  0.16 

Morue  en  tranches   .    .    .  0.09J  ^10 

Saumon  de  Gaape,  la  lb.  0.24  0.25 


Poisson  sal* 

Morue — 

Morue,  grfis  baril,  200  lbs 

....  21.00 

Morue,  No  i.,  meiffirmrbrl 

de  200  lbs   

....  20.00 

Morue  No ^2,  brl  de  30  lbs 

....  18.00 

PollockxNo  1,  brl  de  200 

3 

lbs 

....   15.00 

Morue,   sans   aretes    (boi- 

"!,< 

tes  de  30  lbs),„la  lb.; . 

0.20 

Morue,  sans  aretes,   (car- 

tons, de  24  lbs),  la  lb.  . 

....    ,.0.20 

Morue   (Ivory),  morceaux 

de  2  lbs,  boltes   de  20 

lbs   .    . 

....     0.18 

Morue,     sans     aretes     (2 

lbs)   ...    

0.23 

Morue,  en  filaments   (bol- 

tes de  12  lbs)    .... 

2.40     2.50 

Morue    sechee,    baril    de 

100  lbs  ...  ■ 

....  16.00 

L'EPICERIE 

Toutes  les  raffinerles  vendent  ac- 
tuellement  leur  Sucre  raffing  sur  la 
base  de  $12  les  100  livres.  Le  slrop 
anglais  de  Lyle  a  ete  red  u  it  d'un  dol- 
lar la  caisse.  La  choucroute  et  la  rhu- 
barbe  se  vendent  moins  cher  aussi. 
Les  poudres  aux  oeufs  et  a  flan  se 
vendent  plus  cheres.  Le  prix  des  pe- 
ches,  gallon,  a  monte  egalement.  Une 
marque  de  flocons  de  ble  se  vend 
plus  chere  et  il  y  aura  bientot  une 
hausse  d'enregistree  sur  I'avoine  en 
paquets.  Le  jus  de  raisin  de  Welch  se 
vend  50c  la  caisse  plus  cher  pour  les 
grandes  et  les  petites  dimensions.  Le 
Castoria  a  monte,  de  meme  la  poudre 
d'ammoniaque.  Le  chocolat  de  Baker 
se  vend  40c  la  livre  pour  les  J^s.  La 
corde  et  la  ficelle  de  coton  ont  subi 
une  hausse.  Les  cafes  de  Rio  ont 
baisse  de  deux  centins  et  les  meil- 
leures varietes  ont  monte  d'un  centln. 
Le  prix  d'une  ligne  de  soupe  a  ete  re- 
duit,—  celle  de  Snider, :  Le  ton  des 
peanuts  est  plus  facile,  mais  en  ge- 
neral, la  ligne  des  noix  est  ferme. 
Les  fruits  sees  sont  actifs  et  fermes 
et  des  stocks  arrivent  chaque  jour 
sur  ce  marche.  Les  pols  pour  bouillir 
sont  tres  fermes  et  leur  prix  va  pro- 
bablement  mbnter.  Le  tapioca  est  un 
peu  plus  facile.  L'orge,  perle  et  mon- 
de,  est  plus  ferme.  Les  ventes  de 
f raises' s'amelioFent.  EH  general,  les 
marches  sont  tres  actifs  sur  toutes  les 
lignes. 

LA       SOUPE       SE       VEND    -  MOINS 

CHERE    ET   LA   MELASSE   EN 

BOITE    MONTE 

Soupe,  melasse  —  Les  prix  de  la 
melasse  en  bottes  a  montg.  Voici  les 
nouveaux  prix  pour  la  marque  Domol- 
co:  Boites  de  2  lbs,  $6  la  caisse;  3 
lbs,  $8.25;  5  lbs,  $6.80  et  10  lbs,  $8.65. 
La  melasse  "Gingerbread",  en  boftes, 
se  vend  aussi  plus  chere.  Le  No  2  se 
vend  $3.85  la  caisse  et  le  No  3,  $5. 

Le  prix  .de  la  soupe  aux  tomates 
Snider  a  baisse,  les  bottes  de  16  onces 
se  vendant  $1.45  au  lieu  de  $1.85,  son 
prix  ant£rleur. 
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LA  POUDRE  A  FLAN  PLUS  CHERE; 

LES  FICELLES  DE  COTON 

A  LA  HAUSSE 

Poudre  a  flan,  ficelle  et  corde  — 
Une  avance  de  prix  est  annoncee  pour 
la  poudre  a  flan  et  aux  oeufs  de  la 
Marque  Club,  dont  les  boites  de  6 
onces  sont  cotees  par  un  marchand 
de  gros  a  $1.25  la  douzaine,  et  celles 
de   1    livre   a  $3. 

La  corde  de  coton  a  monte  de  meme 
que  les  ficelles  de  coton.  Le  nouveau 
prix  pour  la  corde  de  coton  de  3/16 
pouce  est  de  78c  la  lb.  et  77c  pour  les 
plus  gros  diametres.  Le  prix  des  fi- 
celles de  coton  a  ete  considerable' 
ment  augmente  aussi,  4c  ayant  ete 
ajoutes  aux  pelotes  de  ficelles  a  4 
brins,  mettant  leur  prix  a  78c;  les 
ficelles  a  3  brins  se  vendent,  74c  et 
les  cones  a  3  brins,  71c  et  a  4  brins, 
75c. 

TOUS    LES    SUCRES    SE    VENDENT 
A   PRESENT  AU    MEME   PRIX 

Sucre  —  Toutes  les  raffineries  ven- 
dent.  actuellement  leur  sucre  rafflne 
sur  la  base  de  $12.  La  Canada  Sugar 
Refineries  a  ete  la  derniere*  a  moRTer 
le  prix  de  son  sucre  raffing.  II  rfy  a 
pas  grand  chose  d'important  a  signa- 
ler sur  ce  marchg,  a  part  que  .le.  ton 
est  encore  ferme.  Les  stocks  i»e  sont 
pas  considerables,  mals  les  marchands 
de  gros.  r«goivent  de  frfiquentes  consi- 
gnation, ce  qui  leur  permet  de  faire 
des  affaires  satisfaisantes,  si  Ton 
compare  la  situation  locale  a  celle  de 
certains  autres  endroits  du  oontlnent. 
Toutes  les  tendances  portent  vers  la 
hausse. 

Nous  cotons: 

Les  100  U,vres 

Atlantic,  extra  granule   ....  12.00 

Acadia,  extra  granule 12.00 

"St.  Lawrence,  extra  granule  .  .  12.00 
Canada,  extra  granule  ....  12.00 
Dominion  Cristal  granule  .    .    .  12  00 

Glace,  barils 12.20 

Glace,  (boites  de  25  liv.)  .  .  .  12.60 
Glace,  (boftes  de  50  liv.)   .   .   .  12.40 

Glace,  1  livre 13.70 

Jaune  No  1 11.60 

Jaune  No  2  or 11.50 

Jaune  No  3 11.40 

Jaune  No  4 10.55 

En  poudre,  barils  ...'....  12.10 

En  poudre,  50s 12.30 

En  poudre,  25s 12.50 

Cubes  et  des,  100  lbs 12.60 

Cubes,  boites  de  50  lbs 12.70 

Cubes,  boites  de  25  lbs 12.40 

Cubes,  paq.  de  2  lbs 14.00 

En  morceaux  Paris,  barils   .    .    .  11.85 

En  morceaux  100  lbs 11.95 

En  morceaux  boites   50  lbs    .    .  12.05 

En  morceaux  boites    25   lbs    .    .  12.25 

En  morceaux  cartons   5  lbs  ..    .  13.00 

En  morceaux  cartons  2  lbs    .    .  13.25 

Crystal  Diamond,  barils    .    .    .  12.60 

"  boites   100  lbs    .   12.70 

"  boites     50  lbs    .   12.80 

"  boites     25  lbs    .  13.00 


LES     PECHES    AU     GALLON     MON- 
TENT;    LA    RHUBARBE   BAISSE 

Conserves  —  Les  caracteristiques 
du  marche  cette  semaine  sont  une 
hausse  du  prix  des  peches  en  boites 
et  une  baisse  sur  celui  de  la  rhubarbe. 
Les  peches  sont  cotees  actuellement 
a  $1.50  la  douzaine.  II  y  a  un  bon 
mouvement  des  diverses  lignes,  si  Ton 
considere   la  saison. 

Nous    cotons: 

CONSERVES    DE    LEGUMES— 

Asperges  (americaines  ver- 

tes),  doz.  2y2s 4.50  4.85 

\aperges  importers,  2%s..   4.85  5.25 
Asperges    (pointes)    cana- 
diennes     5.50  6.00 

Fuves,  Golden   Wax    .    .    .   1.75  2.85 

Feves,  Refugee 1.70  1.75 

Hfc-d'Inde    (2s) 1.62*  1.65 

Betteraves,  2  lbs    ...    .  1.00  1.25 

Carottes  (tranches),  2s.  .  1.45  1.75 

Bl&d'Inde  (en  epis)  gal.   .  7.00  7.50 

Epinards,   3s 2.85  2.90 

Epinards,   Can.   (2s) 1.80 

Epinards  Californle,  2s  .   .  3.15  3.50 

Tomates,  Is 1.45  1.50 

Tomates,  2s 1.50 

Tomates,   2y2s 1.80  1.85 

Tomates,  3s 1.90  2.15 

Tomates,  gallons 6.50  7.00 

Citrouille,    2^3.    (douz.)    .   1.50  1.55 

Citrouille,  gallon  (douz.)   4.00 

Pols,  standards 1.85  1.90 

Pois,  early  June    ....     1.92*  2.05 

Pois,  tres  fins.  20  oz 3.00 

Pois,  2s.,  20  oz 1.57$ 

Pommes    de     terre,     Can.     su- 

crees,  boites  2  liv 2.75 

Olives   (en  barils,  49  gallons  a. 

vin)  gall 1.35 

Pois  imported — 
Fins,    caisse    de    100,    la 

caisse 27.50 

Extra  fins 30.00 

No  1 23.00 

No  2 20.00 

CONSERVES    DE    FRUITS 

Pommes,  2%s.  doz.   .    .    .     1.40  1.65 

Pommes,  3s.,  doz 1.80  1.95 

Pommes,  gall.,  doz.   .    .    .     5.25  5.75 

Blueberries,  2s 2.40  2.45 

Groseilles,  noires,  2s.  doz.     4.00  4.05 

gallon,  doz 16.00 

Cerises       rouges,       sans 
noyau,    sirop    epais,    la 

douz 4.75  4.80 

Cerises     blanches,     sans 

noyau 4.50  4.75 

Gooseberries,  2s  doz 4.65 

Gooseberries,    2s    (seaux)     2.75 

Peches,  20  onces,  doz 

Pfiches,  No  2 3.65  4.00 

P6ches,  2%   (sirop  clair)    .   4.80  5.15 

Poires,  2s 4.25  4.50 

Poires,  2^s 5.25 

Poires,  2s    (sirop   clair)    1.90 

Annanas  (gratte  et  tranche)  2s.  3.60 

Boites   plates,   1   lb.,  douz.    .  1.90 

Boites  rondes,  2  lbs,  douz.    .  2.30 

Boites,  2%s 4.00  4.50 

Pruneaux    Lombardie    .     .  2.00  2.20 
Prunes,  Reines-Claudes,      ver- 

tes,  2s.  ....   2.40  2.45 
Reines-Claudes     (sirop 

clair)  2s 2.00 

Framboises,  2s 4.50  4.60 

Framboises,  2%s 

Fraises,  2s 4.65 


POISSON 

Saumon: 
Chums,    boites    de    1    lb., 

hautes 2.00 

Chums,     boites     de     %s., 

plates 1.20 

Sockeye,  48,  Is  douz 4.75 

Sockeye,   96,    yzs   douz 2.50 

Boites    hautes    de    1    lb. 

caisses   de  4  dz.,  la  dz.     4.00     4.30 

Pinks,  1  lb.,  plates 2.25 

Pinks,  1  lb.,  hautes 2.60 

p«kfr  %  lb-  douz 1.37* 

fttTe,  1  lb.,  douz -.     2.37$ 

Pinks,   %   lb.,  douz 1.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.50 

Cohoes,  1  lb.,  hautes 3.75 

Cohoes,  Vi  lb.,  plates 1.90 

Red  Springs,  1  lb.,  hautes     4.00     4.60 

Red  Springs,  %  lb 4.00 

White  Springs  uls) 2  50 

Saumon     Gaspe,     marque 

Niob6  (caisses  de  4  dz.) 

la  douz 2.25 

Saumon    Labrador,    1   lb., 

plates 3.60 

Saumon     Alaska,     rouge, 

1  lb 4.25     4.50 

Pilchards.  1  lb.,  hautes    .     1.90     2.00 
Steak    de    baleine,   1   lb., 

plates 1.90 

Hareng.     importe,     sauce 

aux  tomates 3.25 

Hareng,  kippered   ....     2.85     2.90 
Harengs,     kippers,     douz. 

(caisse  de  4  douz.) 2.35 

Harengs    (sauce    aux    to- 
mates) douz 1.85 

Haddies    (lunch),  %  lb 1.00 

Haddies,    chicken,    (4  dz. 

a  la  caisse)    douz.    .    .     2.25     2.35 
Sardines  canadiennes   (en 

caisse) 6.25     6.75 

Sardines  norv6giennes,  la 

caisse  de  100  (14s)    .    .   24.00  25.00 
Sardines   canadiennes  (sui- 

vnnt      la     qualite),      la 

caisse 6.25  17.50 

Sardines  franchises  .    .    .  32.00  34.00 
Viande     de     crabe     japc- 

naise,  douz 6.50 

Clams    (rivifere),  1   lb.,  la 

douz 1.90 

LES   PEANUTS   PEUVENT   BAIS- 
SER;  LE  MARCHE  EST  ACTIF 

Noix  —  Les  conditions  actuelles  da 
marche  sont  plus  faclles  pour  les 
peanuts  de  la  Virginie.  Les  fermlers 
semblent  avoir  plus  de  temps  et  etre 
mieux  disposes  pour  faire  leurs  livrai- 
sons,  et  les  stocks  sur  le  marche  sont 
plus  considerables. 

La  plupart  des  autres  lignes  sont 
fermes,  et  il  y  a  une  grande  demande 
de  toutes  les  sources  pour  des  stocks. 
De  recentes  consignations  de  'Orient 
et  de  New-York  ont  ete  considrables, 
et  la  distribution  se  fait  sur  une 
grande  echelle. 

Nous  cotons: 


Amandes  Tarragone,  la  lb. 
Amandes  (ecaiees)  .  .  . 
Amandes  (Jordan)  .... 
Noix  du  Bresil,  (nouvelles) 
Chataignes  (canadiennes) 
Avelines  (Sicile),  la  lb.  .  . 
Avelines  Barcelone  .... 
Noix   Hickory    (grosses   et 

petites) 

Pecans  (New  Jumbo)  a  lb. 


0.30 


0.28 
0.25 


0.10 


0.35 
0.60 
0.75 
0.26 
0.27 
0.30 
0.26 

0.16 
0.35 
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Peanuts    (roties)   — 

Jumbo 0.20  0.24 

Fancy 0.15  0.17 

Extras 0.12  0.14 

Salves  espagnoles,  la  lb.   .  0.29  0.30 

Ecalees    No    1,    Espagnoles  0.24  0.25 

Ecalees  No  1 0.104  0  is 

Ecal<§es  No  2 0.14 

Peanuts   (salves)  — 

Fancy  entieres,  la  lb ^ '^ 

Fancy  cass^es,  la  lb 0.33 

Pecans    (nouvelles  Jumbo) 

la  lb 0.32  0.35 

Pecans,  grosses,  No  2,   po- 

lles C.3J  035 

Pecans,     Nouvelle-Orleans, 

No  2 0.21  0  24 

Pecans,  "Paper  shell",  tres 

grosses  Jumbo O.fiO 

Nolx   (Grenoble) 0.29  0.35 

Nolx     (Nouvelles    de    Na- 
ples)     0.23  0.25 

Noix    (ecalees)     ....   0.80  0.82 

Noix   (espagnoles) 0.33 

LES    MARCHES   DES    FEVES  TRAN- 

QUILLES;     LES    POIS    POUR 

BOUILLIR   SONT   RARES 

Pois  et  feves  —  Le  marche  des  fe- 
ves  n'est  pas  tres  actif,  et  bien  que 
les  stocks  soient  sufflsants  pour  les 
besoins  immediats,  les  approvislonne- 
ments  en  mains  sont  suffisants  pour 
maintenir  la  base  stable  avec  un  ton 
ferme  comme  caracteristique.  Les 
meilleures  feves  blanches  canadiennes 
se  vendent  de  $5.10  a  $5.40  le  bois- 
seau. 

Le  stock  actuel  des  pois  pour  bouil- 
lir  est,  dit-on,  insuffisant  pour  repon- 
dre  aux  besoins  et,  par  suite,  les  prlx 
sont  sujets  a  monter  considerable- 
ment.  De  fait,  ils  ont  deja  commence 
a  s'affermir. 

Nous  cotons— 


Pommes    (evaporees)     .     .  0.23i  0.24 

P€ches  (fancy) 0.28 

PoireB,  de  choix 0  25    0  26 


Feves — 
Feves   canadiennes,    tribes    k 

la  main 5.10 

Japonaises 

Lima    japonaises,     la    lb., 

suivant    la   quality    .     .     0.10 
Lima,  Californie    ....     0.17 

Pois — 

Blancs   a   soupe,   le  bois 

Cassis,    recolte    nouvelle 

(98  lbs) 7.25 

Pour  bouillir,  le  boisseau     8.00 


Japonais,  verts,  la  lb. 


5.40 
5.25 

0.12 
0.20 

4.00 

8.00 
8.50 
0.10A  0.11 


LES     FRUITS     SECS    STABLES     ET 
LE   MARCHE   EXCELLENT 

Fruits  sees  —  Le  commerce  de  I'im- 
portation  est  tres  satisfait,  dans 
certains  quartiers  du  moins,  des  gros- 
ses consignations  recentes  de  pru- 
neaux,  abricots,  peches,  raisins,  etc., 
qui  sont  arrivees.  Ces  fruits  nous  ar- 
rivent  meilleurs  meme  que  Ton  s'y  at- 
tendait.  Les  prix  sont  fermes  et  sta- 
bles, et  il  n'y  a  rien  dans  le  moment 
pour  indiquer  des  declins  dans  les 
prix. 

Nous  cotons: 


Pelures  sech6es: 

De    choix 0.26 

Ex.  fancy 0.30 

Limon  .    .    .* 0.46 

Citron 0.68 

Raisin: 

En  vrac,  boites  de  25  lbs,, 

la  lb 0.18 

Muscatels,  2  couronnes 

".          1    couronne    .     .  0.17J 
"              3  couronnes    .  0.18 
"                 4  couronnes  .   0.19} 
Sans   pepins  de   Calf.,   car- 
tons,  16  onces   

Corinthes,    (loose)    ....   0.22 
"  grecs,  15  onces  .... 

Epepin6,  fancy 

15  onces 0.21 

Dattes,      Excelsior      (36-10 

onces)  paquet  

Farcies,  bottes  de  12  lbs 

En  paquets  seulement   .    .  0.19 
Dromadairo   (36 

-10  onces)    

En  paquets  seulement,  Ex- 
celsior     

Figues    (par   couches)    boi- 
tes de  10  lbs,  2s,  la  lb 

2$s,  la  lb 

2*s,  la  lb    

3|s,  la  lb 

Figues  blanches    (70  botes 

tes  4  onces)   

Figues     espagnoles     (pour 
cuire)   28  bottes  de  1  lb 

chacune  

Figues  espagnoles  28  bottes 

de  8  onces   

Figues  espagnoles   (12  bot- 
tes de  10  onces)    

Pruneaux  (bottes  de  25  lbs) : 

20-30s 

30-40 

40-50s 0.26 

50-60s 

60-79S 

70-80s  (boites  de  25  lbs)   .   .   . 

80-90 

90-100s 

100-120s 0.16 


0.22 

0.16 

0.18 

0.18} 

0.20 

0.23 
0.23 
0.26 
0.17 
0.22 

0.1&i 

3.25 

0.20 

0.19 

0.20 

0.40 
0.45 
0.48 
0.50 

5.40 


0.14 

3.50 

2.20 

0.33 

0.30 

0.26 

0.22 

0.21 

0.20 

0.18* 

0.17* 

0.17 


Abricots,  fancy    . 

de  choix 

slabs    . 


0.36 
0.34 
•.30 


PEU    DE    FOIN    EST    LIVRE;    PLUS 
DE  COMMANDES  SONT  RECUES 

Foin  et  grain  —  Les  cultivateurs  de 
cette  partie  du  pays  continuent  a  re- 
fuser de  vendre  aux  prlx  actuels 
offerts  pour  le  foln  et  il  y  a  peu  d'ln- 
dice  qu'ils  flniront  par  se  lafsser  in- 
fluences Le  mouvement  est  encore 
limite. 

Les  prix  des  grains  sont  beaucoup 
plus  fermes  et  des  avances  de  deux 
centins  ont  ete  faites  sur  Pavoine. 
Les  acheteurs  locaux  n'ont  pas  d'orge 
a  offrir. 

Foin,  paille,  grain   (prix  du  gros,  par 
lots  de  chars): 
Foin: 

Bon,  No  I,  tonne  de  2,000  lbs  $24.00 

Bon,  No  2 23.00 

Bon,  No  3 21.00 

Paille 11.00 

Avolne: 

No  2  C.W.  (34  lbs) 1.02 

No  3  C.W 1.00 

Extra  Feed 1.00 

No  1  Feed 0.97 

No  2  Teed 0.96 


Orge: 
No  3  C.W 

No  8 ;  ..." 

No  4  C.W 

Note  —  Ces  prix  sont  a  l'elerateur 
et  ne  comprennent  pas  le  coQt  des 
sacs. 

LA  LISTE  DES  PRIX  EST  FORTE; 

ELLE  POURRAIT  ETRE  REVI- 

SEE  A  LA  HAUSSE 

Eplces  —  La  question  des  empaque- 
tages  a  cause  une  certaine  inquietude 
au  commerce,  et  les  difficult**  ren- 
contreee  pour  s'en  procurer  sont 
encore  plus  grandes  qu'elles  ne 
I'etaient,  les  dates  de  livraison  ne 
pouvant  plus  8tre  promises  par  les 
fabrlcants.  Les  ventes  ont  ete  ascez 
activss  ces  dernieres  semalnes. 

Nous  cotons: 

Allspice 0.22 

Cassia 0.38  0.86 

Cannelle— 

Rouleaux 0.16 

Pure  moulue 0.36  0.40 

Clous 0.85 

Creme  de  tartre   (franchi- 
se, pure) 0.76  0.80 

Chicoree    canadienne    0.20 

Amerlcalne  (high  test)  .   .  0.80  0.85 

Oingembre 0.40 

Gingembre  (Cochin  ou  Ja- 

mai'que) 0.31 

Macis 1.00 

Epices  melange*!   ....  0.80  0.1! 

Muscade,  entieres   ....  0.60  0.70 

Muscade,  moulue 0.85 

Polrr*  noir 0.88  0.40 

Poirre  blanc 0.50  0.55 

Polrr*  (Cayenne)   ....  0.88  0.8T 

Epices  a  marinade*  ....  0.85  0.8T 

Paprika 0.86  0.70 

Turmeric 0.28  0.80 

Acide  tartarique,  la  lb.  (en 

cristaux   ou   en  poudre)  1.00  1.10 
Grain*   de  eardemome,  la 

lb.,  en  vrac 2.00 

Carvi  (carraway)  noil,  no- 
minal   0.30  0.86 

Cannelle,  Chine,  la  lb 0.80 

Cannelle,  la  lb 0.35 

Gralne    de    moutarde,    en 

Trac 0.85  0.40 

Graine  de  celeri,  en  Trac 

(nominal) 0.75  0.80 

Noix   de   coco    filamenteu- 

se,  en  seaux 0.21  0.28 

Clous    ronds,    entiers    .     .  6.18  0.80 

LA  MELASSE  EN  BOITES  MONTE; 
UNE   LIGNE   DE   SIROP  BAISSE 

Sirop  et  melasse  —  Les  prix  sont 
soutenus  pour  les  melasses  de  choix. 
Une  avance  a  ete  enregfstree  sur  le 
prlx  des  strops  en  bottes  et  cette 
hausse  suit  la  recente  augmentation 
de  la  mllasse  de  chelx  en  tonnes. 

Le  sirop  anglais  de  Lyle  est  de  n*u- 
veau  sur  le  marche  et  il  est  cote  a 
$19  la  caisse  de  112  bottes,  et  a  $17.50 
la  caisse  de  50  bottes.  Ces  prix  re- 
prCsentent  une  reduction  de  $1  la 
caisse. 

Les  perspectives  du  marche  de  la 
melasse  suggerent  des  prix  plus  Sieves 
que  ceux  en  vigueur  dans  le  moment. 
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Sante  -—  Bonheur  —  Prosperity 


C'est  avec  joie  que  nous  saisissons 
['occasion  que  nous  offre  le  Jour  de 
V An  1920,  d'adresser  a  tous  nos 
clients  et  amis  V expression  de  nos 
souhaits  les  plus  sincere  s. 


HUDON  &  ORSALI,  LIMITEE 

79  rue  Saint-Paul  Est 


MONTREAL. 
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BISCUITS 

Aujourd'hui,  les  biscuits  sont  plus  populaires  que 
jamais,  et  il  vous  sera  plus  avantageux  et  profitable 
de  tenir  toujours  en  mains  un  bon  assortment  de 
nos    lignes. 

Nous  attirons  specialement  votre  attention  sur  la 
qualite  de  nos  BISCUITS  "SODA"  qui  font  plus  que 
de  fournir  une  SATISFACTION  ORDINAIRE,  et  il 
sera  avantageux  pour  tous  les  marchands  qui  ven- 
dent  des  articles  de  bonne  qualite,  de  tenir  nos 
lignes. 

Nous  faisons  des  affaires  dans  la  Province  du 
Quebec  depuis  trente-cinq  ans  et  nous  avons  acquis 
la  reputation  de  fournir  des  produits  qui  donnent 
satisfaction. 

Nous  ne  cherchons  pas  a  faire  des  lignes  bon 
marche,  nous  vendons  des  produits  de  qualite  a  des 
prix  raisonnables. 

Nos  voyageurs  visitent  tous  les  endroits  de  la 
Province  et  si  nous  n'avons  pas  encore  I'avantage  de 
vous  compter  parmi  nos  clients,  adressez-nous  une 
carte  et  notre  voyageur  se  fera  un  plaisir  de  vous 
voir  avec  une   ligne  complete  d'echantillons. 

Votre  stock  ne  saurait  etre  complet,  si  vous  ne 
tenez  pas  un  bon  assortiment  de  nos  principales  li- 
gnes de  BISCUITS. 

DEMANDEZ   NOTRE    LISTE    DE    PRIX 

THE  MINTREAL  RISC  JIT  CO. 

Manufacturers  de  Biscuits  et  Confiseries 
MONTREAL 


ipm 


s/fi 


KA  -  LOM  -  ITE 

Le  Merveilleux  Nettoycur  du  XXe  Siecle 

OFFRE  LES  AVANTAGES  SUIVANTS: 

Supprime  le  frottage. 

Ne  foule  pas  les  lainages. 

Est  sanitaire  et  disinfectant. 

Lave  sans  deteriorer,  meme  les  fines  soies  et 

les  rideaux  de  dentelle. 
Dispense  de  I'emploi  de  la  planche  a  laver  ou 

de  la  machine  a  laver. 
Fait  le  lavage  en  30  minutes. 
Merveilleux  pour  laver  la  vaisselle. 

Ecrivez  immediatement  pour  avoir  plus  de 
renseignenients  sur  cet  article  indispensable  a 
la  maison  ainsi  que  nos  prix  qui  vous  LAIS- 
SENT    UNE  GROSSE  MARGE  DE  PROFITS. 


AGENCE  MERCANTILE  EQUITABLE 

Distributeurs   generaux 

502  rue  Ste-Catherine  Est,  MONTREAL. 

TEL.    EST    5300 


'Ma 


Le  Sel  S       t 

coulebien.    Le  meilleur 
Pour  la  table 

Deux   marques   de   sel   qui   augmentent  rapide- 
ment  le  chiffre  de  vos  ventes.    Ces  marques  sont 
bien  annoncees  et  chaque  mois  des  c  ntaines  de 
nouvelles  menageres  apprennent  que  SIFTO  est 
"le  sel  qui  coule  bien"  —  une  grande  commodite 
pour  la  table.     Et  ce  Sel  Century — pur,  brillant 
L\  et  economique — est  le  meilleur  sel  pour  l'usage 

■  X         domestique.      Tenez  ces  deux  sels  en  magasin. 

Ill 


Century 
J/IIILesaIJ 

-*    THE     ^ 

Dominion  Salt  Ca 

LIMITED 

Sarnla.Ontario 


SEL  CENTURY 

le  meilleur  pour  l'usage 
general 


IBB 


Si  votre  marchand  de  gros  ne  peut  vous  en  fournir,  nous  vous 
prions  de  nous  ecrire,  et  nous  vous  adresserons  promptement 
listes  de   prix  et   informations  detaillees. 

DOMINION  SALT  CO.,  Limited,  SARNIA,  Can. 

Manufacturers  et    Expediteurs 


LE  SIROP  DE  GOUDRON 

L'Huile  de  Foie  de  Morue 

de  MATHIEU 

est  une  bonne  ligne 
a  mettre  en  eviden- 
ce dans  votre  ma- 
gasin durant  les 
mois  froids  de  l'hi- 
ver,  parce  que  par- 
tout  ou  Ton  en  fait 
l'essai,  il  est  recon- 
liu  comme  un  re- 
mede  souverain 
contre  les  rhumes, 
toux,  la  Grippe  et 
maladies  similaires. 
Prenez  cette  ligne 
en  stock  dans  le 
bon  temps  et  re- 
commandez-la  for- 
tement. 


jGOUDROMj 

f|  D©J3AT«IE»  |i\ 
Syiup  of  Tar  i 

60DUV6R(Hl|: 


Le    Sirop    de    Gou- 
ilion  et  a  l'huile  de 
foie    de    morue    OM 
Mathieu  —  un    exil 
eellent    tonique.    ' 


LA  CIE  J.  L.  MATHIEU 

PROPRIETAIRE 

Sherbrooke,  Quebec. 
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..."  NOUS  VOUS  TRAiTONS  EQUITABLEMENT "... 

FACTEURS  QUI  EDIFIENT  N'IMPORTE  QUEL  COMMERCE  ET 
COMMENT  LA  CHAMBERLAIN  MEDICINE  COMPANY  A  AGI 
EQUITABLEMENT    AVEC    VOUS  DEPUIS  BIEN  DES  ANNEES. 

♦  1° — Aujourd'hui,   nos   prix   sont   encore    meme    plus    profitables 

pour  vous  —  Par  exemple:  Vous  vendez  a  65c  aujourd'hui 
ce  qui,  avec  votre  escompte,  vous  revient  a  moins  de  40c. 
La  dimension  que  vous  vendez  35c  vous  coute  moins  de  21c. 

2° — En  mettant  en  evidence  le  Remede  contre  la  Toux,  le  Lini- 
ment et  les  Tablettes  Chamberlain,  vous  offrez  a  vos  clients 
des  remedes  d'une  valeur  eprouvee  et  qu'ils  connaissent  tres 
bien  depuis  plusieurs  annees  par  les  eloges  qu'en  font  leurs 
amis  et  notre  publicite  persistante  dans  tout  le  Canada  par 
les  quotidiens,  les  magazines  et  les  journaux  d'agriculture. 
Cette  publicite  vous  aide  —  et  nous  aussi. 

3° — Les  produits  Chamberlain  ne  renferment  pas  de  Narcotiques. 


PRIX  DE  LA  CHAMBERLAIN  MEDICINE  CO. 

Remede  Chamberlain  contre  la  toux,  $4.80  la  douzaine. 
Se  vend  $7.80. 

Deux  dimensions:  35c  et  65c,  $2.50  la  douzaine. 
Se  vendent  $4.20. 

Liniment  Chamberlain,  deux  dimensions,  meme  prix 
que  les  precedents. 

Tablettes  Chamberlain,  dans  de  petites  bouteilles  com- 
modes, $2.00  la  douzaine.  Se  detaillent  $3.00. 


Donnez  votre  commande  a  votre  marchand  de  gros,  ou 
directement  s'il  ne  peut  vous  en  fournir. 

CHAMBERLAIN  MEDICINE  CO.,  TORONTO 


En   fcrivant   mux    unnoncturs,   mentlonnez   "Le    Prhc   Courant",   a.v.p. 
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Volaille  Vivante,  Oeufs  Frala 
Pondus  et  Piume 

Demand6s  par 

P.   POULIN   &   CIE 

MARCHE  BONSECOURS,  Montreal 
Remises  Promptes. 

Pas  de  Commissions. 
Demandez  les  prix  par  lettre. 


Exigez  cette 
Marque 


Pour  avoir  ce  qu'il  y 
a  de  mieux  en  fait  de 

Saucisses  au  pore  frais 
Frankfurt 

Jambon   PressS 

Saucissons  de  Boulogne 

Saucissons  Speciaux 

Regulier  et  a  I'aii 


COTE   &   LAPOINTE 
Enr. 

287  rue  Adam,  MAISONNEUVE 


INVENTIONS 

§     Protegees  en  tous  pays «. 

Si  vous  avez  uneiiventton  a  dfivelopper 
et  a  proteger,  une  marque  de  commerce 
a  faire  enr^gistrer.  veuillez  communi- 
quer  avec  nous. 

Nous  nous  chargerons  de  faire  pour 
vous  les  recherches  n6cesraires.  Nous 
vous  aiderons  de  nos  conseils  et  nous 
vous  donnerons  tous  les  renseigne- 
ments  Que  vous  d£sirez. 


PIGEON  &LYMBURNER 

AUTREFOIS  « 

PIGEON,  PIGEON  &   DAVIS 
Edifice  "Power"  MONTREAL 


Arthur    Brodeur 

MANUFACTURER 
D'EAUX      GAZEUSES 


Specialites: 

Iron   Brew 
Ginger  Ale 
Cream  Soda 
Lemon  Sour 
Cherry  Cream 
Champagne  Kola 


Cldre  Champagne 
Cidre  de  Pomme 
Eau  Mlnerale 
Fralse 
Orange 
Siphon,  Etc. 


35  rue  Frontenac,  ™Kr^5??S 


LASALLE  266 


HOTEL    VICTORIA 

QUEBEC 

H. 

FONTAINE,  Proprietaire 

COTE    DU    PALAIS 

Plan 

Americain,    $3.00,   $3.50    et 

$4.00  par  jour. 

Telephone  Bell  491. 
J.  A.  Trudel  J.  E.  Guillet 

TRUDEL  $  GUILLET 

NOTAIHES 

Argent  a  preter,  Reglements  de  fail- 
lite  et  de  successions,  Examens  de 
titres,  Difficultes  commerciales,  Col- 
lections, etc. 

Bureau  36  rue  Alexandre 

TBOIS-RIVIEBES 


Les 

Fari 

nes 

Prepares 

et 

I'Avoine 

rou 

ee   "Perfection" 

de 

BRODIE 

sont  toujours  en 

demande,  et  vous  de- 

vrlez    les    p 

acer 

blen    en    vue    dans 

votre   magas 

In. 

BRODIE 

&  HARVIE,  Limited 

Montreal. 

Teleph.  Main  436 

Tout   le   monde   connait,    Tout   le   monde    achete 


Demande 
considerable 


"RIGA" 


Vente 
assuree 


La  Grippe  Espagnole  sevit  encore.   Garnissez  done  vos  stocks 
d'eaux  purgatives  "RIGA";  elles  constituent  un  preservatif 

f*»  ■  contre  ce  terrible  fleau. 

LOmmer^ntS  Dites-le  a  vos  clients.  Vendez-leur  "RIGA". 


Avis  aux 

Commen 

SOCIETE    DES    EAUX    PURGATIVES    RIGA,   40    RUE      PLESSIS,    MONTREAL. 


Le 


TUE-MOUCHES 


DE   J.   B.   CHOUINARD 

est  une    preparation   infaillible   pour   detruire 
POUX, 

MITES, 

PUNAISES, 

COQUERELLES,  MOUCHES,  ETC. 
Ne  renfermant  pas  de  poison,  son  usage  ne  pr^sente 
pas  de  danger. 

C'est  une  ligne  tres   profitable  a  tenir. 
Se  vend  25c  la  boite  ou  un  soufflet  rempli  de  poudre 
pour  30c. 

Echantillons    gratis    sur   demande. 
Adressez   toute    correspondance    a 

J.   B.  CHOUINARD,  Montmagny,   Que. 


Si  vous  eprouvez  quelque  embarras 
dans  vos  achats 

CONSULTEZ 

les  annonces  du 

PRIX  COURANT 

et  ecrivez  aux  annonceurs 


En   ecrlvant   aux   annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix   Courant",  s.v.p. 
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Marque  de  fabrique 


enregistree 


LE  PROFIT  SUPPLEMENTAIRE  DU  DETAILLANT 

Si  vous  achetez  le  tabac  Macdonald  dans  la  boite  de  10 
lbs.  cachetee.  vous  y  gagnez  a  la  longue,  vu  que  vous 
faites  un  profit  additionnel  de  60c  a  80c  sur  chaque 
boite. 


TABAC  EN  PALETTES  DE  MACDONALD 


A   turner 


BRIER, 

INDEX, 

BRITISH   CONSOLS. 


Nouvelle-Kccsse — Pyke   Bros.,   Halifax. 
Nouveau-Brunswick — Schofield  &  Beer,   St.   John. 
Kingston — D.    Stewart  Robertson    &   Sons. 
Ottawa — D.    Stewart   Robertson   &   Sons. 
Toronto — D.  Stewart  Robertson  &  Sons. 


A  chiquer 

PRINCE   OF   WALES, 

CROWN, 

BLACK   ROD,   (Torquettes), 

NAPOLEON. 


Agents  des  ventes: 


Hamilton— Alfred  Powis  &  Son. 

on — D.   C.  Hannah. 
Manitoba    et    Nord-Ouest — The    W.    L.    Mackenzie    &    Co.,    Ltd. 

Winnipeg. 
Colombie-Anglaise — George  A.   Stone,   Vancouver. 
Quebec — H.  C.  Fortier,  Montreal. 


W.   C.   MACDONALD   REG'D. 

INCORPORATED 

MONTREAL 


En  ecrlvant  aux  annonceurs,  mentionnez  "Le   Prix  Courant",  a.v.p. 
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Des  Milliers  de  Pas 

Que   vous   auriez   pu   Eviter 

Hier,  aujourd'hui  et  demain,  vous  et  vos  commis  ont  a 
servir  une  multitude  de  clients  venant  acheter  de  I'huile 
et  de  la  gazoline.  Cela  veut  dire  des  milliers  de  pas  pour 
aller  a  I'arriere  de  votre  magasin  et  en  revenir.  Cela 
veut  dire  des  centaines  de  manutentions  malpropres  et 
des  heures  gaspillees  en  mouvements  inutiles. 
Comparez  cette   methode  de  tenir  vos   huiles  avec   un 

Systeme   a   Huiles   et   Gazoline 


un  systeme  avec  un  reservoir  sous  terre  ou  au  sous-sol 
donnant  un  grand  espace  d'emmagasinage  propre,  sans 
danger  et  pratique.  Un  systeme  avec  une  pompe  installee 
a  I'endroit  le  plus  commode. 

Un  systeme  mesurant  et  pesant  automatiquement,  suppri- 
mant  I'emploi  de  mesures,  de  bidons  et  de  calculs  inutiles. 
Un  systeme  assurant  la  surete,  la  proprete,  le  service  et 
une  augmentation  de  profits. 

Demandez  plus  de  renseignements  aujourd'hui  meme. 

S.   F.   Bowser  &  Co.,  Inc.,         Toronto!"  ont'.' 

Bureaux  de  ventes  dans  tous  les  centres.  Repr6sentants  partout 


i^amgBj^sggs0SSmS& 


Nous  offrons  pour  livrai- 
son  immediate  les  marchan- 
dises  suivantes: 

Poivre  Noir  —  Poivre  Blanc 

Poivre  Rouge  —  Gingembre 

Cannelle  en  branche  et  moulue 
Clou  de  Girofle  Thym 

Allspice  (Pimente)  Serriette 

Epices  de  Ceylon  Mentbe 

Muscade  Epices 

Borax  pour  Catsup 

Moutarde  "Duffy" 

"Durham" 
Graine  de  Lin,  Millet  (Canary  Seed) 
Cafes,  Thes  etc.,  etc. 

PRIX  SPECIAUX   POUR 
LE  COMMERCE 

J.  J.  DUFFY  &  CJE 

117    RUE    ST-PAUL    OUEST,    MONTREAL 
Manufacturiers  de  ]a  Poudre  a  Pate 

OOK'S   FAVORITE 


Une  Bonne  Combinaison  pour 

la  Vente  des 
|  "SILENT  FIVE"  D'EDDY 
et  les  Articles  en  Fibre  Durcie 
d'Eddy. 

Les  "Silent  Five" — les  allumettes  silencieuses  qui  ne 
renferment  pas  de  poison  et  qui  ne  pr6sentent  aucun 
danger  aprfes  avoir  servi.  Ces  allumettes  sont  bien 
annoncees  et  se  vendent  facilement. 

ARTICLES  EN  FIBRE  DURCIE  D'EDDY 

Durables,  legers,  faciles  a  nettoyer  et  a  tenir  propres. 
De  beaucoup  superieurs  aux  ustensiles  en  bois  ou  en 
tole  galvanisee.  Etaler  les  articles  en  fibre  durcie  veut 
dire  les  vendre  facilement. 

La  publicite  d'Eddy  chez  le  consommateur  cree  de  plus 
grandes  affaires  pour  les  marchands  de  partout. 

En  avez-vous  votre  part  ? 

The  E.  B.  EDDY  CO.,  Limited 

HULL,  Canada. 
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FACILE  A  VENDRE  LE 

JAMBON  "VERIBEST" 

D'ARMOUR 

'IE  JAMBON  BE 

QUALITE" 


Le  celebre  jambon  dans  I'enveloppe  en  stockinette.  Toute  la  delicate  saveur  obtenue  par  le  procede  special 
de  preparation  d'Armour  est  conservee  et  intensified  par  I'enveloppe  en  stockinette.  Le  plus  economique  de  tous 
les  produits  de  viande  parce  qu'il  occasionne  tres  peu  d  e  gaspillage  et  qu'il  se  prete  a  une  grande  variete  de  plats 
delicieux.  Seuls  les  meilleurs  jambons  sont  employes  —  chaque  jambon  est  inspecte  par  le  gouvernement  cana- 
dien. 

II  est  facile  de  vendre  le  Jambon  "Veribest"  d'Armour.  Le  plus  haut  degre  d'excellence  est  garanti  par  I'eti- 
quette  Ovale  d'Armour.     Parlez  a   vos  clients  du   "Jambon   de   Qualite". 

Pour  renseignements  au  sujet  des  Produits  de   Qualite  d'Amour,  ecrivez   a   votre 
maison-succursale  la  plus  proche  ou  directement  a  nous. 

ARMOUR  »Q°  COMPANY 


Bureaux    generaux    et    fabrique: 
HAMILTON,    ONTARIO. 


Maisons-succursales: 

Toronto,  Montreal,  Sydney,    N.    E. 

St-John.   N.    B. 


A  tous  les  acheteurs  de  nos 

produits,  nous  offrons  nos 

meilleurs  souhaits  de 

SANTE  ET  DE  PROSPERITE 
pour  l'ANNEE  1920 


m 


m 


$9i 


W.  CLARK,  Limited, 


MONTREAL. 


www 
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Bonne  et  Heureuse  Annee 

a  tons  nos  clients  et  a 

leur  famille! 


Tenez  une  ligne  de  balais  qui 

vous  donne  un  superbe 

profit. 


La  duree  et  le  service  exceptionnels  de   nos  balais   vous   assurent   des   ventes    repetees,   car   vos   clients 
reviennent   continuellement   en   acheter,  tellement   ils   o  nt  ete  satisfaits  de  ceux  que  vous  leur  av>ez  vendus. 

Etant  faits  du   meilleur  ble  d'lnde  a  balais  au   m  onde,    il    n'y    a    pas    de    MEILLEURE     VALEUK    sur    le 
marche  que   nos  produits.      Notre  outillage  est  tres  mo  derne   et    le   soin   apporte   a    notre   fabrication    donne 
nos  produits   un   fini    que    les  clients   remarquent  tout     de   suite. 

C'est   le   bon   temps  de   placer  votre  commande  avant  la   hausse  prochaine  des  prix. 

Nos  prix  constituent  actuellement  un  superbe   placement    pour   vous    et    vous    devriez    sans    retard    p.acer 
votre    commande    immediatement. 

La  Fabrique  de  Balais  de  Granby 

Granby,  Que. 


I 

I 

1 

m 

m 

i 

m 


"  Bonne  Annee  !  " 

Puisse   la   Nouvelle   Annee  vous  apporter 
Prosperity,  Sante  et    Joie    en    abondance 


Nous  vous  remercions  de  votre  genereux 
encouragement  de  1919  et  nous  esperons  avoir 
le  privilege  de  vous  servir  comme  nous  Pavons 
fait  dans  le  passe. 


1     ■ 

CONNORS  BROS.,  Limited, 

BLACK'S  HARBOR,  N.  B. 


^MmmsMSMMi^^^imsm^^^mm& 
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IZEUV-V 


fACous  presentons  a  nos  clients  et 


a  nos  amis  nos  meilleurs  sou 


ilh 


'haits 


pour  la  ^[puvelle  Jinnee. 


Hudon,  Hebert  &  Cie,  Limitee 


*     »     *     *     * *i 
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Nous  adressons  cordialement  a  nos  clients  et  an 
commerce,  nos  souhaits  les  plus  sinceres  pour  un 

NOUVEL  AN 

Joyeux  et   Prospere 


La  qualite  et  la  valeur  exceptionnelle  de  nos  pro- 
duits  aideront  surement  nos  clients  a  realiser  les 
bons  souhaits  que  nous  f ormulons  ici  pour  eux. 

OLD  CITY  MANUFACTURING  CO.,  REG'D 

QUEBEC,   Que. 
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1920 


A  tous  nos  Clients 


Nous  souhaitons 

un  Nouvel  An 

Heureux  et 

Prospere 


f        w 


LAPORTE,  MARTIN  &  CIE, 

MONTREAL. 
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LA  MAISON  HENRI  JONAS  &  CIE 

dont  les  essences  culinaires  sont  con- 
futes avantageusement  dans  tout  le 
Canada,  profite  de  Voccasion  du 
Nouvel  An  pour  offrir  a  tous  ses 
clients  ses  souhaits  les  plus  sinceres 
de 

BONHEUR,  SANTE 

et  PROSPERITE 

et  elle  peut  leur  assurer  que  ses  pro- 
ducts leur  donneront,  dans  I'avenir, 
autant  de  satisfaction  que  par  le 
passe. 

HENRI  JONAS  &  CIE 

Maison    fondee   en    1870 

173  a  177  rue  Saint-Paul  ouest, 
MONTREAL. 


fm 
li 


I 
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Les     Feves    cuites    au 

Four 

MARQUE    SIMCOE 

(a  la  sauce  aux  tomates) 


La  vente  de  la  Mar- 
que Simcoe  est  tres 
profitable.  Ne  laissez 
pas  diminuer  votre 
stock. 


II  y  a  dans  le  moment  une  bonne  demande 
pour  les  feves  cuites  au  four  de  la  Marque 
Simcoe.  C'est  un  mets  riche,  nourrissant  et 
delicieux,  chaud  ou  froid  —  pret  a  servir. 

La  qualite  des  feves  cuites  au  four  de  la 
Marque  Simcoe  permet  au  marchand  d'in- 
citer  un  nombre  de  plus  en  plus  considera- 
ble de  clients  a  en  acheter  une  caisse  a  la 
fois. 


<«WW^^S^^^^^l|^^A^NAA/W 


NOS  ME1LLEURS  VOEUX  DE  BONNE  ANNEE 
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Dominion   Canners   Limited 


HAMILTON 


CANADA 


In  ferlvant  aux   innono«un,  m«ntl»nn«z  "La   Prix  Courant",  a.v.». 
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VOUS  SEREZ  SURPRISES, 

MESDAMES 

de  voir  avec  quelle  facilite  vous  re- 
ussirez  vos  patisseries,  vos  gateaux, 
brioches,  etc.,   si  vous  employez  la 

Farine  Regal 

Blanche  et  Pure  comme  le  Lis 
LA  MEILLEURE  AU  MONDE 

C'est  avec  cette  farine  douce,  fine  ho- 
mogene  que  se  font  ces  patisseries  fines, 
legeres,  riches,  appetissantes  et  saine", 

Essayez-la  avec  voire  recette  favorite 
et  vous  verrez  combien  elle  est 
diffirente    des  farines   ordinaires. 

La  FARINE  REGAL  ne  coute  pas  plus 
cher  que  les  autres  bonnes  farines.  Elle 
est  en  vente  partout  en  sacs  de  7-14-24- 
49  et  98  lbs.,et  en  barils  de  98  et  196  lbs. 


ST.  LAWRENCE  FLOUR  MILLS  CO.,  Limited 

MONTREAL. 


artne 


TOUS  LES  JOURNAUXDE  LA  PROVINCE  DE  QUEBEC 

publient  cette  semaine   I'annonce  que   nous   reproduisons  ci-dessus  en  faveur  de  notre 

FARINE  REGAL 
Blanche  et  Pure  comme  le  Lis 

IT wJrei"?:UnL!ar«-   pour  S^teaux  et  patisseries.      Elle  se  recommande  par  sa  haute  quallte.    Elle  plalra  eurement 
a  votre  clientele.  Ou  en  eBt  votre  stock?  Nous  sommes  a  vos  ordres  pour   la   prompte   execution   de   vos  commanded 
vendue  partout  en  sacs  de  7,  14,  24,  49  et  98  lbs.,  et  en  barils  de  98  et  196  lbs. 

ST.  LAWRENCE  FLOUR  MILLS  CO.,  LIMITED, 

-  Montreal. 


En    ecri vant    aux   annonceurs,    mentionnez   "Le    Prix    Courant",    s.v.p. 
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De  plus  gros  profits  pour  vous 

Vous  y  gagnerez  a  mettre  ces  polis  tres 
en  evidence  dans  votre  magasin  et  a  en 
pousser  la  vente  —  chaque  vente  veut  dire 
des  commandes  repetees. 

Notre  ligne  comprend  des  nettoyeurs 
pour  la  maison  et  pour  l'automobile  —  ce 
sont  tous  des  produits  de  la  meilleure  qua- 
lite. 

Adressez-vous  a  votre  marchand  de  gros 
ou  a  nous  directement  pour  avoir  nos  prix  et 
nos  escomptes. 


Canadian  Polishes  Limited 

Successeurs  de  la  Domestic  Specialty  Co.,  Ltd. 

HAMILTON,  CANADA. 


En  aorlvant  aim  innonMun,  manttannaa  "La   Prix  Caurant",  a.v.»* 
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No.  80  FLAT  WHITE 

P  A  i  N  T  S 

OTTAWA  PAINT  WORKS  LIM'TED^ 

"»ONTO  OTTAWA  vancO"™ 

CAHWDA 


%=J 


Bonne  Jinnee ! 

Telle  est  I' exclamation  sur  toutes  les  levres  a  cette  epo- 
que;  et  malgre  la  banalite  qui  s' attache  a  ces  deux  mots 
nous  nyhesitons  pas  a  les  placer  sur  cette  page  a  Vadres- 
se  de  nos  clients  et  amis,  parce  que  nous  y  ajoutons 
toute  la  sincerite  qui  les  fera  accueillir,  nous  nyen  dou- 
tons  pas  avec  un  veritable  plaisir  par  tous  ceux  avec 
lesquels  nous  aimons  a  etre  en  relations. 


OTTAWA  PAINT  WORKS  LIMITED 

OTTAWA, 
MONTREAL,  TORONTO,  VANCOUVER. 
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Tous  nous  Adressons 

nos  flteilleurs  Soubatts  be 
Bonne  Hnnee 

D  y  a  pour  19  20  beaucoup  plus  de  raison 
pour  un  sentiment  d'optimisme  qu'il  n'y 
en  a  jamais  eu  au  cours  des  dernieres 
annees  passees. 

Que  cet  esprit  de  conflance  s'impregne 
dans  l'esprit  de  tous  ceux  qui  sont  en 
relation  avec  nous,  pendant  eette  Periode 
de    Fete. 


Nous  pouvons  vous  assurer  au  terme  de 
1919,un  service  rapide  et  une  expedition 
immediate  des  Co-mmandes  Pressees  sur 
Telegramme,      Lettre   on      Telephone 


Elding  Paul  Corticelli  Limited 

Toronto         Winnipeg         Vancouver 


Montreal 


Assurez-vous    si    votre    stock    de    nouveautes    en    fait 

daccessoires   pour  travaux   a    I'aiguille  est 

complet   pour   les  fetes. 
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